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300: 1a epopeya del medio
convertido en leyenda del agro

lcanzar las 300 ediciones representa mucho

mas que un namero para Campo Agropecuario;
constituye el reflejo de mas de dos décadas y media
de compromiso con la informacién, la innovacién
y el desarrollo del ambito productivo nacional. A
lo largo de este recorrido, el medio acompané de
cerca la transformacion de todo un gran sector,
documentando los avances tecnologicos, la evolu-
cion genética, la apertura de nuevos mercados y el
esfuerzo permanente de miles de productores que
consolidan la produccién como uno de los princi-
pales motores de la economia del pais.
Desde sus inicios, Campo Agropecuario, editado por
Artemac S.A., asumi6 el desafio de comunicar con ri-
gor periodistico y cercania la realidad del sector, con-
solidandose como un referente indiscutido respetado
por colegas y por los referentes de la actividad rural.
Con el paso del tiempo, la permanente evolucion de
los medios de comunicaciéon impuls6é una constante
adaptacion, incorporando contenidos audiovisuales,
plataformas digitales, transmisiones en vivo, redes
sociales y la organizacion de eventos especializados
que ampliaron el alcance de la informacion.
Durante estos afios, como medio especializado fuimos
testigo de campanas agricolas historicas, del creci-
miento de la ganaderia, de la consolidaciéon de nuevas
cadenas productivas y también de los desafios que
impusieron el clima, los mercados internacionales y
los cambios tecnologicos. En cada etapa, el objetivo
se mantuvo en brindar informacion confiable, gene-
rar espacios de andlisis y contribuir al fortalecimiento
del sector agropecuario paraguayo, para seguir man-
teniendo el liderazgo y la preferencia en un mercado
cada vez mas profesionalizado y comprometido con
la actividad en particular y el pais en general.
Las 300 ediciones simbolizan la confianza construida
junto a productores, empresas, cooperativas, gremios,
instituciones y lectores que encontraron en Campo
Agropecuario una fuente permanente de informacion
y actualizacién. Como siempre nos preparamos para
afrontar los cambios que se avecinan de manera di-
namica, por lo que este nuevo hito no representa un
punto de llegada, sino el compromiso de seguir evo-
lucionando al ritmo de un agro cada vez mas dinami-
co, innovador y competitivo, reafirmando la misién de
comunicar el presente y proyectar el futuro de uno de
los sectores mas importantes del Paraguay.
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ACTUALIDAD

Fuerte expectativa y participacion

e

S e realizo el lanzamiento ofi-
cial de la Expo Paraguay ARP
2026 en el predio de la Asocia-
cion Rural del Paraguay (ARP), en
Mariano Roque Alonso, con pre-
sencia de autoridades naciona-
les, representantes diplomaticos,
ganaderos e invitados especiales,
marcando el inicio de la principal
muestra multisectorial del pais.
El evento se desarrollara del 11
al 26 de julio y buscara consoli-
darse nuevamente como la gran
vidriera del Paraguay producti-
vo. Durante la presentacion, los
organizadores destacaron que
la Expo integra produccion, in-
dustria, comercio, servicios, in-
novacion y entretenimiento en
un solo espacio, fortaleciendo el
vinculo entre el campo y la ciu-
dad y generando oportunidades
de negocios, empleo y desarrollo
econdémico. La coordinadora de
la Comision Central de Exposi-
ciones, Johanna Botrell, informo
que se espera la participacion de
aproximadamente 2.700 anima-
les entre ejemplares de bozal y
a campo, pertenecientes a dis-
tintas especies, con un volumen
de negocios estimado en torno a

CAMPO AGROPECUARIO | &

récord para Expo Paraguay ARP 2026

—

G 24.000 millones. La agenda de
la Expo incluira cuatro dias de
jura de élite en el ruedo central,
ademas de remates ganaderos de
alta calidad, ferias de empleo, es-
pacios de networking y la partici-
pacioén de cerca de 200 empresas
expositoras. Asimismo, se confir-
mo que las entradas tendran un
costo de G. 25.000, mientras que
los menores de 12 afios ingresa-
ran de forma gratuita, reforzando
el caracter familiar del evento. El
presidente de la ARP, Daniel Prie-
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to, destaco que la Expo Paraguay
ARP representa mucho mas que
una exposicion, ya que simboliza
el trabajo, la inversion y la capa-
cidad productiva del pais. Sefiald
que el evento constituye la gran
vidriera de la produccion nacio-
nal, donde se exhibe la genética
ganadera, la cultura del trabajo
y el potencial del Paraguay para
generar desarrollo. Prieto afirmé
que la muestra permitira renovar
oportunidades, impulsar nego-
cios, generar empleo y fortale-
cer el vinculo entre el campo y
la ciudad. Ademas, rindié home-
naje a productores, industriales
y comerciantes que transforman
la produccion en valor agregado
y dinamizan la economia nacio-
nal. Sostuvo también que el cre-
cimiento del pais depende de la
confianza y la articulaciéon entre
sectores, destacando la impor-
tancia de respetar el trabajo y
la produccion. En tanto, el pre-
sidente del directorio ejecutivo
del Consorcio Expo, Silvio Var-
gas Jara, resaltd que la Expo Pa-
raguay se consolidd como una
muestra integral de la identidad
nacional. Indic6 que no se trata
solo de una feria sectorial, sino
de un evento donde convergen
la industria, el agro, los servicios,
el comercio y las oportunidades
laborales para jovenes. CA
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ACTUALIDAD

Casi 3,5 millones de ton embarcadas en envios de maiz zafra 2025

L as exportaciones de maiz
correspondientes a la zafra
2025 cerraron en mayo con un
total de 3,4 millones de toneladas
embarcadas, marcando el fin del
ciclo de envios para dar paso a los
despachos de la nueva campana,
segin el Informe de Comercio
Exterior de Capeco. El resulta-
do refleja una recuperacion del
rubro, en un contexto de mayor
produccién estimada en 5,6 mi-
llones de toneladas, frente a 3,7
millones registradas en la campa-
fia 2024, que habia sido afectada
por factores climaticos adversos.
La asesora de Comercio Exterior
de Capeco, Sonia Tomassone,
destac6é que el desempenio del
maiz evidencié una mejora sig-
nificativa respecto al ciclo ante-
rior, tanto en produccién como
en volumen exportado. Senald
que los embarques interzafrales
(junio 2025 a mayo 2026) alcan-
zaron 3.424.459 toneladas, supe-

rando ampliamente las 1.982.359
toneladas de la zafra 2024. Sin
embargo, al analizar los envios en
el periodo enero a mayo de 2026,
se observa una leve disminucion
de 91406 toneladas, atribuida
principalmente a demoras en la
cosecha de soja y a la siembra
tardia de la nueva zafra, factores
que impactaron en la dinadmica
logistica del sector. En términos
de divisas, también se registro
una reduccion, con ingresos por
USD 71 millones en los primeros
cinco meses de 2026, frente a los
USD 93 millones obtenidos en el

mismo periodo del afio anterior,
influenciados ademas por la baja
en los precios internacionales del
grano. En cuanto a los destinos,
Brasil se mantuvo como principal
mercado con el 50% del total ex-
portado, seguido por Chile con el
34%, Uruguay con el 6% y Arabia
Saudita con el 3%, mientras que
el 7% restante se distribuyo entre
diversos paises de América, Afri-
ca y Asia. El ranking de exporta-
dores fue encabezado por Car-
gill con el 18% de participacion,
seguido por LDC (13%), Copagra
y Agrofeértil (10% cada uno), Lar
(7%), Ovetril y C. Vale (4%), In-
versiones Agricolas y ADM (3%)
y Agricola Entre Rios (2%). En el
caso de las exportaciones via te-
rrestre, Agrofértil lider6 con el
16% del volumen, seguido por Lar
(13%), C. Vale (7%) y Cargill jun-
to a Ovetril (6% cada uno), en un
mercado donde operaron en total
75 empresas exportadoras. CA

Primer envio de carne ovina a Emiratos Arabes Unidos

P araguay concreto la primera
exportacion oficial de carne
ovina a los Emiratos Arabes Uni-
dos, informé6 el servicio veteri-
nario oficial local. Segun la noti-
cia, el embarque inicial consistio
en aproximadamente 12 tonela-
das de carne ovina y represen-
ta un paso clave en el proceso
de expansion comercial de esta
cadena productiva, se indico.
De igual manera, la apertura del
mercado emirati constituye una
oportunidad estratégica para
el sector, considerando que se
trata de un destino con elevado
poder adquisitivo y una crecien-
te demanda de proteinas de ca-
lidad producidas bajo estrictos
estandares sanitarios. Ademas
de ampliar la canasta exportado-
ra paraguaya, este logro impulsa
la competitividad de la industria
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y promueve nuevas inversiones
orientadas a mejorar la infraes-
tructura y la eficiencia produc-
tiva. El acceso a este mercado
también genera expectativas
positivas para los productores,
quienes apuestan por el mejo-
ramiento genético y la adopcion
de sistemas de produccion cada
vez mas eficientes. Segin datos
del sector, los Emiratos Arabes
Unidos importan anualmente
mas de 40.000 toneladas de car-
ne ovina, por un valor superior a
los USD 300 millones. Entre sus
principales proveedores figuran
India, Sudafrica, Kenia, Pakis-
tan, Kazajstan y Uruguay. Con
este primer envio, Paraguay se
incorpora a un selecto grupo de
paises que abastecen a uno de
los mercados mas exigentes del
mundo. Finalmente, las autori-

| JUNIO 2026

dades veterinarias destacaron
que este avance es resultado del
trabajo coordinado entre pro-
ductores, industria frigorifica
y servicios sanitarios, consoli-
dando nuevas oportunidades de
crecimiento para el sector ovino
nacional y fortaleciendo la ima-
gen de los productos paraguayos
en el exterior. CA
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El Estado argentino se queda con casi
el 62% de la renta agricola

1 peso de los impuestos sobre la producciéon agropecuaria

contintia siendo elevado. Segun el tltimo Indice elaborado
por la Fundacién Agropecuaria para el Desarrollo de Argen-
tina (FADA), en junio de 2026 el Estado absorbi6 el 61,9% de
la renta agricola, lo que significa que de cada $100 generados
por el campo, $61,9 se destinan al pago de tributos nacionales,
provinciales y municipales.
Aunque el indicador mostro6 una leve mejora respecto de mar-
zo (62,5%), la carga impositiva sigue siendo significativa. El
trigo fue uno de los cultivos mas beneficiados por la suba de
precios y la reduccion de las retenciones, cuya alicuota bajo
del 7,5% al 5,5%. El cereal registr6é un aumento de precio del
15,5% en comparacion con marzo.
Sin embargo, los costos de produccion contintan presionan-
do sobre la rentabilidad. La urea, uno de los fertilizantes mas
utilizados, acumula una suba del 48% en lo que va del ano
debido a las tensiones en Medio Oriente y al bloqueo del es-
trecho de Ormuz.
El maiz fue uno de los cultivos mas afectados por el incre-
mento de los costos. Mientras su precio apenas mejor6 1,2%,
los fletes aumentaron 26% respecto de marzo y 37,3% en
comparacion con junio de 2025. Esta situacién impacta es-
pecialmente en las provincias alejadas de los puertos, donde
una parte importante de la produccion se destina a cubrir
gastos de transporte.

Agro, mineria y energia aportaron
mas de USS 17.600 millones en el
primer cuatrimestre

L a agroindustria, la mineria y la energia generaron un in-
greso neto récord de USS 17.605 millones por comercio
exterior de bienes durante el primer cuatrimestre de 2026, se-
gln un informe de la Bolsa de Comercio de Rosario.

El sector agroindustrial lider6 el aporte con USS$ 12.037 mi-
llones, lo que representa un crecimiento interanual del 8,6%.
Aunque no alcanz6 los niveles excepcionales de 2021 y 2022,
impulsados por precios internacionales histéricamente altos,
continta siendo el principal generador de divisas del pais.

Por su parte, los sectores de mineria y energia registraron un
récord de USS 5.568 millones, consoliddndose como nuevos
motores de las exportaciones argentinas y fortaleciendo la
balanza cambiaria.

El informe destaca que estas tres actividades fueron las
Unicas con saldo neto positivo en la liquidacion de divisas
por comercio exterior. En contraste, sectores como la in-
dustria automotriz, la quimica y la maquinaria continuaron
mostrando déficit, aunque con una reduccion respecto al
mismo periodo de 2025.

Dentro de la agroindustria, el complejo oleaginoso y cerea-
lero aport6 USS 7.590 millones, si bien este rubro se ubica
3,6% por debajo de 2025. Segin la Bolsa de Comercio, el
dinamismo de la mineria y la energia esta complementando
cada vez mas el tradicional aporte del campo a las exporta-
ciones argentinas.

FUENTE
I

La lecheria argentina ve
una oportunidad para
crecer y atraer inversiones

R eferentes de la industria lactea coincidie-
ron en que el nuevo escenario de estabi-
lidad macroeconémica abre una oportunidad
para impulsar inversiones y aumentar la pro-
duccion de leche en Argentina. La vision fue
compartida durante el Congreso Maizar 2026
por representantes de Manfrey, el Centro de la
Industria Lechera y Adecoagro.

Ercole Felippa, presidente de Manfrey, una
cooperativa lactea argentina con mas de 80
anos de trayectoria, y del Centro de la Indus-
tria Lechera, recordd que durante la década de
1990 la estabilizacién econémica permitié que
la produccion nacional pasara de unos 5.000
millones a 10.000 millones de litros anuales en
apenas cinco anos, transformando al pais de
importador a exportador de lacteos.

Segln senalo, la demanda mundial de produc-
tos lacteos crecera en los proximos afios por
encima de la oferta, generando una oportuni-
dad para regiones competitivas como Argen-
tina y el sur de Brasil. En ese sentido, destaco
que los costos de produccion en Sudamérica
son mas bajos que en otros mercados relevan-
tes como la Unién Europea.

La siembra de trigo se desacelera
por las lluvias, aunque mantiene
un fuerte avance

L as lluvias registradas en gran parte del area
agricola argentina ralentizaron el ritmo de
siembra de trigo de la camparia 2026 /27. A pe-
sar de ello, el avance nacional alcanzoé el 44,2%
de las 6,5 millones de hectareas proyectadas,
tras registrar un progreso intersemanal de 11,8
puntos porcentuales.

Las labores se concentraron principalmente en
el sur de Coérdoba, Santa Fe y la region ntcleo,
donde la recuperacion de la humedad super-
ficial favorecio el ingreso de las sembradoras.
En cambio, en el norte y sur del pais las tareas
avanzaron con menor intensidad debido a la
elevada humedad ambiente y la falta de piso en
los lotes. Pese a la desaceleracion reciente, la
campana mantiene un adelanto de 15,2 puntos
porcentuales respecto del promedio histérico
para esta época del afio.
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MERCADO

La inversion en tecnologia sostiene
el mercado de maquinaria agricola

I mercado paraguayo de maquinaria

agricola mantiene un comporta-
miento favorable durante el presente
afio, impulsado por la permanente in-
version de los productores en tecnolo-
gia y renovacion de equipos. De acuerdo
con datos de la Camara de Distribuido-
res de Automotores y Maquinarias (CA-
DAM), al cierre del quinto mes del afio
se comercializaron 862 tractores, 70
cosechadoras y 41 pulverizadoras.
Las cifras reflejan que, pese a un con-
texto de desafios para el sector, los pro-
ductores contintian apostando por la
mecanizacion y la incorporacién de tec-
nologias que les permitan mejorar la pro-
ductividad, optimizar costos y aumentar
la eficiencia de las labores agricolas.
En el segmento de tractores, John Dee-
re se mantiene como la marca de mayor
participacion en el mercado, con el 29%
de las unidades comercializadas. Le si-
guen Massey Ferguson, con el 15%, y

ria continuara respaldada por la nece-
sidad de incorporar tecnologia, renovar
el parque de equipos y acompafar la
creciente profesionalizacion de la agri-
cultura paraguaya, donde la mecaniza-
cion sigue siendo un factor clave para
mejorar la competitividad y la rentabi-
lidad de las explotaciones.

TRACTORES

VENTAS HASTA JUNIO

Fuente: Cadam. J
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John Deere 258

COSECHADORAS

VENTAS HASTA JUNIO

Fuente: Cadam.

John Deere 26
New Holland 23
Case IH 8
CLAAS 6
Massey Ferguson 4
Fendt 3
Total 70

PULVERIZADORES

VENTAS HASTA JUNIO

Fuente: Cadam.

New Holland, con el 13%. 1\.1\}

En cosechadoras, el liderazgo también Massey Ferguson 130

corresponde a John Deere, con una par-  New Holland 115

ticipacion del 37% de las ventas. En se-  ~, o4 109

gundo lugar se ubica New Holland, con

el 33%, mientras que Case IH ocupa la  Valtra 100

tercera posicion con el 15% del mercado.  Yto 49

Por su parte, en el segmento de .pulve— Farmtrac 27

rizadoras, Jacto contintia dominando

ampliamente las ventas al concentrar ~ Lovol 26  Jacto 23

el 56% de las unidades comercializadas. |§ 23  Kuhn 5

Kuhn se posiciona en el segundo lugar

con el 12%, seguida por John Deere, que Hanomag 11 John Deere 4

alcanza una participacion del 10%. Deutz 5 New Holland 3

Desde el sector se mantiene un esce-  Mahindra 5 Massey Ferguson 3

nario de optimismo moderado para Fend 4L C 3

los proximos meses. Las expectativas endt ase

apuntan a que la demanda de maquina-  Total 862 Total 41
(] o (]

Cotizaciones en Chicago (26-06-26)

SO0JA MAIZ TRIGO

Jul-26 411 Jul-26 159 Jul-26 2n

Ago-26 415  Set-26 163 Set-26 215

Set - 26 416  Dic-26 171 Dic-26 222
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ENTREVISTA

La agricultura es el sostén
de la sociedad y debemos
seguir cuidando la tierra

EN EL ANO EN QUE SE CONMEMORAN LOS 90 ANOS DE LA INMIGRACION JAPONESA AL
PARAGUAY, ICHIRO FUKUI, PRODUCTOR AGROPECUARIO DEL DISTRITO DE YGUAZU, REPASA
LA HISTORIA DE SU FAMILIA, LA EVOLUCION DE LA AGRICULTURA EN LA COLONIA Y LOS DE-
SAFI0S QUE ENFRENTA EL SECTOR. Desde los primeros cultivos de tomate hasta la agri-
cultura mecanizada, comparte su vision sobre el presente y el futuro del campo, el relevo
generacional y el papel que debe cumplir el Estado para fortalecer la produccion nacional.

_ P: ;Cuando llegd su familia al Para-
guay?

_ R: Mi familia no fue de las pio-
neras. Llegd en 1967 gracias al
convenio de inmigracion entre
Paraguay y Japon. Yo tenia apenas
tres afios cuando llegamos. En esa
época los inmigrantes venian en
barco, con dos viajes al ano: uno
en abril y otro en septiembre.
Ese sistema continu6é aproxima-
damente hasta 1972; después co-
menzaron a llegar en avion.
Todos vinieron con el objetivo de
trabajar la tierra, principalmente
en la horticultura. Eramos cono-
cidos como los “tomateros”, por-
que el tomate era practicamente
el tnico cultivo comercial. Tam-
bién sembrabamos soja y otras
hortalizas para el autoconsumo,
pero el ingreso principal provenia
del tomate. La cooperativa se en-
cargaba de comercializar la pro-
duccion en los mercados.

_ P: ;Como fue la transicion hacia la
agricultura mecanizada?

_ R: A partir de la década de 1980
comenzo lentamente la mecaniza-
cion. Quienes tenian algo de capi-
tal pudieron invertir en maquina-
ria e iniciarse en el cultivo de soja.
Para quienes no contaban con

[———
ICHIRO FUKUI, PRODUCTOR AGROPECUARIO
DEL DISTRITO DE YGUAZU.

€s0s recursos era practicamente
imposible ingresar a ese rubro.

Los comienzos fueron muy di-
ficiles. No bastaba con produ-
cir, también habia problemas
para comercializar. En Yguazu
no existian silos que recibieran
la cosecha, por lo que debiamos
transportar los granos hasta Her-
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nandarias para almacenarlos o
venderlos. Muchas veces, si llovia
antes de poder entregar la pro-
duccion, las pérdidas eran muy
grandes. Fueron afios de mucho
sacrificio.

_ P: ;Cuando comenzo a cambiar esa
realidad?

_ R: El gran cambio llegd cuando
la Cooperativa Yguazt decidi6 in-
vertir en infraestructura e insta-
lar su propio silo. A partir de ese
momento pudimos crecer con
fuerza en la produccion de soja y
trigo.

El trigo sigue siendo un cultivo
muy riesgoso porque son esca-
sas las variedades adaptadas, por
eso actualmente ocupa menos del
20% del area cultivada de la re-
gion. La soja, en cambio, esta pre-
sente practicamente en el 100%
del area agricola de verano.
Ademas, el maiz zafrifia también
gand importancia y hoy repre-
senta aproximadamente el 50%
del area sembrada con soja.

En Yguaza se cultivan cerca de
25.000 hectareas de soja. De ellas,
unas 15.000 pertenecen a socios
de la cooperativa y alrededor de
10.000 hectareas corresponden a
otros productores.



_ P: ;Como evoluciond la actividad ga-
nadera en la colonia?

_R:La ganaderia viene creciendo
de manera importante. La coo-
perativa habilité su frigorifico y
también impulsé el desarrollo
de los sistemas de feedlot. Una
vez mas, la cooperativa fue la
que lider6 ese proceso de trans-
formacion.

_P: ;A qué se dedica actualmente?
_R: Siempre fui agricultor. Du-
rante un tiempo también me
dediqué a la producciéon por-
cina, pero en aquel entonces
el gran problema era la falta de
mercado. Solo existia un fri-
gorifico en San Lorenzo y de-
bia trasladar toda mi
produccion hasta alli.
Esa actividad terminé
llevandome a la quie-
bra.

Hoy me dedico exclu-
sivamente a la agricul-
tura, con una produc-
cion diversificada de
soja, maiz, trigo y chia.

_P: ;Qué considera que ha sido el prin-
cipal aporte de la inmigracion japonesa
al desarrollo del Paraguay?

_ R: Nuestro suefo era llegar a
una agricultura totalmente me-
canizada y lo conseguimos. Sin
embargo, con el tiempo nos di-
mos cuenta de que ahora de-
pendemos de los mercados in-
ternacionales y de los precios
globales, que muchas veces no
permiten obtener el margen de
rentabilidad que imaginabamos.
La globalizacion trajo muchos be-
neficios, pero también hizo que
producir sea cada vez mas costo-
so y menos rentable. Hoy la agri-
cultura mecanizada solo puede
sostenerse aumentando la super-
ficie cultivada.

Para que una familia pueda vivir
bien de esta actividad e incor-
porar todas las tecnologias dis-
ponibles, necesita al menos unas
250 hectareas. Es una superficie
importante que no todos pueden

alcanzar. Ademas, cuando llega
el momento de heredar las tie-
rras y dividirlas entre los hijos,
esa escala deja de ser suficiente
para sostener el mismo nivel de
produccion.

_ P: ;Como trabajan el arraigo de las
nuevas generaciones?
_R:Justamente por eso apostamos
a la diversificacion. La coopera-
tiva esta impulsando con fuerza
la ganaderia porque el engorde
intensivo requiere menos super-
ficie y permite que mas familias
puedan mantenerse en el campo.
Es una alternativa que pensamos
permanentemente para asegurar
el futuro de los jovenes.

Nuestro sueno era llegar a una agricultura
totalmente mecanizada y lo conseguimos.
Sin embargo, con el tiempo nos dimos cuenta  cia.
de que ahora dependemos de los mercados
internacionales y de los precios globales, que
muchas veces no permiten obtener el margen
de rentabilidad que imaginabamos.

_P: ;Los jovenes regresan despueés de
capacitarse o buscan oportunidades en
otros lugares?

R: Algunos vuelven y otros no.

Quienes cuentan con tierra y re-
cursos para desarrollarse aqui re-
gresan y contintan trabajando en
la colonia. Pero aquellos que tie-
nen pocas hectareas muchas ve-
ces deben buscar oportunidades
en otros lugares.
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_ P: jQué representan para la comuni-
dad las nuevas industrias que se estan
instalando en la zona?

_ R: Son una gran oportunidad.
Ojala los jovenes también se pre-
paren para desempenarse en
otras areas, porque estas indus-
trias generaran nuevos empleos
y permitiran diversificar las opor-
tunidades laborales mas alla de la
agricultura.

_ P: ;Como observa el avance tecnold-
gico y herramientas como la inteligen-
cia artificial?

_ R Es un avance muy rapido.
Personalmente me cuesta seguir
el ritmo con el que evoluciona la
tecnologia y la cantidad de infor-
macion que aparece
todos los dias. En la
agricultura debemos
avanzar con pruden-
Todavia existen
muchas cosas que no
conocemos completa-
mente y hay aspectos
fundamentales que
debemos  preservar.
Las Buenas Practicas
Agricolas tienen que consolidarse
para garantizar que nuestros sue-
los sigan siendo productivos para
las proximas generaciones.

_ P: Como productor y ciudadano, jqué
mensaje les daria a las autoridades?
_R: Que nos permitan seguir tra-
bajando. Durante mucho tiempo
hubo sectores que intentaron
satanizar a la agricultura, ha-
ciendo creer que solo destruye
el medio ambiente.

Yo estoy convencido de que la
agricultura es el sostén de la so-
ciedad. Los alimentos nacen de
la tierra y cerca del 80% de los
alimentos que consume el mun-
do provienen de ella. Por eso
creo que el Gobierno debe enfo-
carse en cuidar la tierra, apoyar
a los agricultores y promover
cada vez mas las Buenas Practi-
cas Agricolas. Solo asi podremos
garantizar alimentos y desarro-
llo para el pais. CA
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La nutricion de precision
impulsa el cultivo de papa

EL CULTIVO DE PAPA ATRAVIESA UNA ETAPA DE EXPANSION EN PARAGUAY, IMPULSADO
POR LA INCORPORACION DE TECNOLOGIA Y UN MANEJO CADA VEZ MAS PROFESIONAL.

En este escenario, la nutricion de precision se consolida como uno de los pilares
para alcanzar altos rendimientos y mejorar la rentabilidad del productor.

on ese objetivo, la empre-
‘ sa Agrosystem, distribui-

dora de los fertilizantes
Yara en Paraguay, viene fortale-
ciendo su presencia en este ru-
bro mediante el suministro de
fertilizantes, defensivos agricolas
y un completo acompainamiento
técnico a los productores.
El Ing. Agr. Rodrigo Velaz-
quez, gerente de produccién de
Agrosystem, explico que el culti-
vo esta creciendo principalmente
en los departamentos de Para-
guari y Central, donde cada vez
mas productores apuestan por un
esquema empresarial basado en
la adopci6n de tecnologias.
“El cultivo de papa dejo de ser una
produccion tradicional para con-
vertirse en un negocio que re-
quiere planificacion y tecnologia.
Nosotros brindamos al productor

todo el soporte técnico, desde la
preparacion y correccion del sue-
lo hasta la nutricion y el manejo
integral del cultivo”, sefalo.

MANEJO DESDE EL ANALISIS

DE SUELO

Velazquez destaco que el acom-
pafiamiento de Agrosystem co-
mienza antes de la siembra con
el analisis de suelo, realizado en
alianza con laboratorios especia-
lizados, lo que permite disefiar un
programa de fertilizacion ajusta-
do a las necesidades de cada lote.
El proceso incluye la correccion
del suelo mediante encalado, la
preparacion adecuada del terre-
no y la recomendacién de ferti-
lizacion de precision. Ademas, la
empresa asesora en el manejo de
malezas mediante la aplicacion de
herbicidas preemergentes, una
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practica ampliamente utilizada
en cultivos extensivos y que hoy
también forma parte del paquete
tecnologico de la papa.

Actualmente, alrededor del 60 %
de la fertilizacion se realiza en la
presiembra mediante fertilizantes
granulados, mientras que el 40 %



restante se completa posterior-
mente mediante fertirrigacion.
Entre los productos utilizados
se destacan YaraMila Complex
12-11-18 con micronutrientes,
Unik 16 y Yara Bela 27-0-0 + 5
Ca+3,78S.

También se implementa el uso de
abono verde para aireacion y me-
joramiento del suelo, con la siem-
bra de Milleto , Crotalaria y otros.

UN CULTIVO ALTAMENTE
EXIGENTE EN NUTRIENTES

La papa es considerada uno de los
cultivos con mayor demanda nu-
tricional, especialmente de pota-
sio, elemento indispensable para
lograr una buena calidad y rendi-
miento de los tubérculos.

“Por cada tonelada de papa pro-
ducida existe una elevada extrac-
cion de nutrientes, principalmen-
te potasio. Aproximadamente
entre el 40 y el 50 % del rendi-
miento final depende de una co-
rrecta nutricion del suelo”, expli-
co el profesional.

A partir de los 40 dias después de
la emergencia, comienza el progra-
ma de fertirrigacion mediante rie-
go por goteo, utilizando productos
como Calcinit de YaraTera (nitrato
de calcio), sulfato de potasio (SOP)
y fosfato monopotasico (MKP), que
permiten suministrar los nutrien-
tes en el momento de mayor de-
manda fisiologica del cultivo.

El sistema de riego también re-
sulta indispensable debido a la
alta necesidad de agua que pre-
senta la papa durante su ciclo
productivo.

MAS SUPERFICIE Y MEJORES
RENDIMIENTOS

El crecimiento del rubro también
se refleja en la superficie cultiva-
da. Mientras que el afio pasado se
sembraron unas 550 hectareas de
papa, este afo las estimaciones
indican que esa superficie podria
duplicarse.

Actualmente, Agrosystem brinda
asistencia técnica en aproxima-

TESTIGO  waraTera
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damente 150 hectareas distribui-
das en distintas zonas producti-
vas del pais.

La papa se adapta mejor a suelos
arenosos, se cultiva durante el in-
vierno y posee un ciclo cercano a
los 120 dias. La siembra se con-
centra entre mediados de mayo y
mediados de junio para evitar que
la cosecha coincida con periodos
de exceso de lluvias.

En cuanto a la productividad,
Paraguay registra actualmente
rendimientos promedio de entre
25.000 y 30.000 kilogramos por
hectarea. Sin embargo, el objetivo
es acercarse a los niveles alcan-
zados en Brasil, donde las pro-
ducciones superan los 50.000 ki-
logramos por hectarea gracias al
uso intensivo de tecnologia.

TESTIGO YaraTera’
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UNA INVERSION ELEVADA CON
ALTA RENTABILIDAD

Velazquez, quien también desa-
rrolla este cultivo en forma par-
ticular, desde el emprendimiento
Papero Py, indic6 que producir
una hectarea de papa requiere una
inversion cercana a los 50 millones
de guaranies, debido al elevado ni-
vel tecnologico y al importante re-
querimiento de fertilizacion.

No obstante, afirm6 que el po-
tencial econémico compensa am-
pliamente esa inversion. Con un
manejo adecuado y tecnologia de
punta es posible alcanzar rendi-
mientos cercanos a 40.000 kg/
ha con una facturacion de 100 a
120 millones de guaranies tenien-
do en cuenta la venta a 50.000 y
60.000 por bolsa (20 Kg).

Ademas del impacto econdmico
para el productor, la papa consti-
tuye un cultivo con importante ge-
neracion de empleo rural. Si bien
parte de las labores se encuentra
mecanizada, la cosecha continta
siendo intensiva en mano de obra
y demanda alrededor de 20 traba-
jadores por hectarea.

De esta manera, la incorporacion
de tecnologias de nutricion, fer-
tirrigacion y manejo integral esta
permitiendo que la produccion de
papa evolucione hacia un mode-
lo mas eficiente, rentable y com-
petitivo, posicionando al cultivo
como una alternativa de crecien-
te importancia dentro de la agri-
cultura paraguaya. CA
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mostro el potencial

de 30 hibridos de maiz en
su campo experimental

LA COOPERATIVA BERGTHAL REALIZO CON GRAN EXITO SU TRADICIONAL DiA DE CAM-
PO DE MAIZ EN SU CAMPO EXPERIMENTAL, UBICADO EN RAUL ARSENIO OVIEDO, DE-
PARTAMENTO DE CAAGUAZU. La jornada, desarrollada el pasado 18 de junio, con-
grego a mas de 275 productores, técnicos y representantes de empresas del
sector agropecuario, consolidandose como un espacio clave para la transfe-
rencia de conocimientos y la evaluacion de nuevas tecnologias para el cultivo.

n esta edicion participaron
E 18 empresas expositoras.

La firma Ecop estuvo a car-
go del suministro de fertilizantes
de base, mientras que otras 17
compaiiias presentaron un total
de 30 hibridos de maiz, permi-
tiendo a los asistentes observar el

comportamiento de los distintos
materiales en condiciones reales
de produccion.

Jonathan Altenhofen, responsable
técnico de la Cooperativa Berg-
thal, destacé la importancia de
la actividad y agradeci6 la masiva
presencia de productores y pro-
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fesionales provenientes de dife-
rentes regiones del pais.

“Estamos muy agradecidos por
todos los que nos visitaron en
este Dia de Campo de Maiz. Hace
varios anos venimos realizan-
do esta actividad y estamos muy
contentos con la participacion de



productores y técnicos de
distintas zonas”, expreso.

Altenhofen explicé que la
siembra de los materiales se
realizo el 17 de febrero y que

el manejo agronémico fue
conducido integramente por el
departamento técnico de la coo-
perativa.

La fertilizacion de base consistio
en la aplicacion de 250 kilogra-
mos por hectarea de NPK 15-15-
15 de Ecop. Posteriormente, se
realiz6 una fertilizacion comple-
mentaria con Sulfammo Meta 29
a una dosis de 130 kilogramos por
hectarea.

En cuanto a la proteccion del
cultivo, se efectuaron seis apli-
caciones durante el ciclo. La pri-
mera se realizo bajo la modalidad
“siembra y aplique”, seguida de

El cultivo de maiz es muy importante
para nuestra region porque gran parte
de la produccion se transforma en
alimento para el ganado, permitiendo
posteriormente la produccién de

leche y sus derivados.

cinco aplicaciones posemergen-
tes. El programa incluyé insecti-
cidas, una aplicacion de herbici-
das y dos tratamientos fungicidas
con productos multisitio; en la
primera intervencion se incorpo-
r6 ademas una carboxamida.

Elresponsable técnico resalto que
el maiz tiene una relevancia fun-
damental para la economia local,
especialmente considerando que
la zona forma parte de la princi-
pal cuenca lechera del Paraguay.

“El cultivo de maiz es muy
importante para nuestra re-
gion porque gran parte de la
produccion se transforma
en alimento para el ganado,
permitiendo posteriormen-
te la produccion de leche y
sus derivados”, sefialo.
Asimismo, indic6 que, ante
los desafios que enfrenta actual-
mente la agricultura, este tipo de
encuentros permiten a los pro-
ductores acceder a informacion
técnica actualizada para mejorar
sus decisiones productivas.

“Es una jornada muy valiosa para
que los agricultores puedan ob-
tener la mayor cantidad de in-
formacion posible y aplicarla
posteriormente en sus estableci-
mientos”, afirmo.

Al cierre del evento, Altenhofen
agradeci6 nuevamente el acom-
panamiento de los asistentes y
destaco la alta concurrencia re-
gistrada.

“Estamos muy contentos con la
cantidad de participantes. Nos
acompanaron agricultores y téc-
nicos de diferentes regiones, y
esperamos que todos hayan po-
dido llevarse informaciéon til
para sus cultivos”, concluy6.

La actividad reafirm6 el com-
promiso de la Cooperativa Berg-
thal con la generacion y difusion
de conocimientos, promoviendo
tecnologias y practicas que con-
tribuyan a mejorar la productivi-
dad y la sostenibilidad del cultivo
de maiz en la region. >



destaco el potencial de los hibridos Pioneer

grotec presentd a producto-

res y técnicos tres hibridos
de Pioneer que se destacan por su
productividad, precocidad y adap-
tabilidad a diferentes ventanas de
siembra. En la oportunidad exhi-
bié materiales destinados tanto a
la produccion de granos como de
ensilaje, ofreciendo alternativas
para las distintas necesidades de
los productores paraguayos.
Fernando Garcete, asistente téc-
nico de Agrotec, explico que la
compania llevo al evento tres hi-
bridos que forman parte de la es-
trategia de Pioneer para maximi-
zar el rendimiento en diferentes
ambientes productivos. El prime-
ro fue el P40537 PWU, un hibri-
do precoz de aproximadamente
140 dias, recomendado tanto para
apertura como para cierre de
siembra, con aptitud para doble
proposito, es decir, producciéon
de granos y ensilaje.
El técnico destaco que este mate-

rial ofrece flexibilidad de manejo
y constituye una alternativa inte-
resante para los productores que
buscan combinar productividad
y versatilidad en sus sistemas de
produccion.

Otro de los hibridos presenta-
dos fue el P3322 PWU, uno de los
materiales mas conocidos de la
marca en el mercado paraguayo.
Segun Garcete, se trata de un hi-
brido stper precoz especialmen-
te recomendado para siembras
tardias o de cierre de ventana.

La empresa también aprovecho la
ocasion para mostrar el P30053
PWU, un hibrido stper precoz

que actualmente se encuentra en
fase experimental y que promete
ampliar las opciones tecnoldgicas
disponibles para los productores
en futuras campanas.

Garcete valoré la oportunidad
de participar en el evento y re-
salto la importancia de estos es-
pacios para acercar informacion
técnica y nuevas tecnologias al
sector productivo.

“Queremos agradecer a la Coope-
rativa Bergthal por la organizacion
de este importante Dia de Campo
e invitar a los productores a seguir
conociendo mas sobre los hibridos
Pioneer y las alternativas que ofre-
cemos para mejorar la productivi-
dad de sus cultivos”, expreso.

La presencia de Agrotec en la
muestra permitié a los asisten-
tes observar el comportamien-
to de los materiales en campo y
conocer de primera mano las ca-
racteristicas que posicionan a los
hibridos Pioneer entre las prin-
cipales opciones para la produc-
cion de maiz en Paraguay.

presento hibridos de alto rendimiento y sanidad

K Semillas exhibi6 en la

parcela experimental dos
de sus hibridos mas destacados
para la region, reafirmando su
compromiso con la innovacion y
el desarrollo de materiales adap-
tados a las necesidades de los
productores.
El Ing. Agr. Enrique Vazquez, ex-
tensionista de la marca NK, desta-
c6 la importancia de formar par-
te de este tradicional encuentro
técnico, que permite compartir
experiencias y acercar soluciones
a los agricultores.
En esta edicion, la empresa pre-
sent6 el NK 501 VIP3, un hibrido
ampliamente reconocido en la
zona por sus excelentes resul-
tados en producciéon de ensilaje
de planta entera en la presente
temporada. Segun Vazquez, el
intercambio de experiencias con

los productores confirma el buen
comportamiento del material en
las cosechas actuales.

“Estamos conversando con los
productores sobre los resultados
que estan obteniendo, principal-
mente en ensilaje. Es un hibri-
do que se destaca por su calidad
bromatologica, su elevado poten-
cial de rendimiento y la muy bue-
na aceptacion que esta teniendo
para este proposito”, sefialo.
Asimismo, NK Semillas exhibio
el NK 401 VIP3, un hibrido stper
precoz que combina alto poten-
cial productivo con un destacado
perfil sanitario.

“Ademas de su precocidad, este
hibrido presenta una excelente
tolerancia al spiroplasma trans-
mitido por la cigarrita y un muy
buen comportamiento frente al
complejo de enfermedades que
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ano tras ano afecta al cultivo de
maiz”, explico.

Finalmente, el técnico recomendd
alos productores acompanar el po-
tencial genético de los hibridos con
un manejo agronémico adecuado,
realizando aplicaciones oportunas
y destinando los materiales a los
ambientes mas favorables para ex-
presar su maximo rendimiento. =¥
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destaco el potencial de los hibridos Agroeste

grofértil presentd su porta-

folio de hibridos Agroeste,
destacando materiales adaptados
a las condiciones productivas de
la region y con excelente desem-
pefio tanto para produccion de
granos como silaje.
Fabiano de Jesus, gerente de De-
sarrollo de Productos de Agrofér-
til, explico que la empresa llevo al
evento varias opciones de hibri-
dos con caracteristicas diferen-
ciadas para atender las necesida-
des de los productores.
Entre los materiales destacados
menciono el AS 1988 PRO4, un hi-
brido de doble propésito que pue-
de destinarse a la produccion de
silaje, grano hamedo o grano seco.
“Es un material que se destaca por
la calidad de sus granos, su eleva-
do peso especifico y también por
la excelente calidad de silaje que
ofrece”, senalo. El profesional re-

salto ademas el importante po-
tencial de produccion de biomasa
que presenta este hibrido. Segin
indico, productores de la zona es-
tan obteniendo rendimientos de
entre 40 y 48 toneladas de silaje
por hectarea, manteniendo una
excelente calidad nutricional para
la alimentacion animal.

Otra de las alternativas exhibidas
fue el AS 1991 PRO4, un hibrido
de altisimo techo productivo que
sobresale por su capacidad de ge-
nerar elevados rendimientos en
grano, convirtiéndose en una op-
cion atractiva para productores
que buscan maximizar la produc-
tividad de sus parcelas. Asimis-
mo, Agrofértil presento el AS 1877
PRO4, uno de los lanzamientos
mas recientes de la marca Agroes-
te. Este hibrido se caracteriza por
su elevada estabilidad productiva,
buena calidad de granos y un des-

tacado sistema radicular, atributos
que contribuyen a un mejor des-
empefo frente a diferentes condi-
ciones de cultivo. “Es un material
muy tolerante a la cigarrita, muy
estable y con un excelente siste-
ma radicular, lo que brinda mayor
seguridad al productor”, afirmo.
Finalmente, el gerente agradecio
a la Cooperativa Bergthal por la
oportunidad de participar en el
evento y compartir con los pro-
ductores las tecnologias disponi-
bles para la proxima campana.

lanzo el hibrido AG 8606 VT PRO4

ecnomyl presentd tres ma-

teriales de Agroceres entre
ellos el lanzamiento de un hibri-
do de ciclo precoz desarrollado
principalmente para la produc-
cion de ensilaje, que complemen-
ta un portafolio adaptado a las
condiciones productivas del pais.
Carlos Vera, asesor técnico co-
mercial de la empresa, explico las
caracteristicas de cada uno de los
materiales y destac6 su adapta-
cion a las condiciones producti-
vas de la regiéon. Uno de los hibri-
dos con mejor posicionamiento
fue el AG 9035 VT PROS3, un ma-
terial de rapida madurez que se
ha consolidado en la region de
Caaguazu gracias a su superpre-
cocidad, estabilidad productiva
y rapida pérdida de humedad de
grano. Ademas, sobresale por su
excelente arquitectura de planta,
la calidad de raiz y tallo, y su tole-
rancia a enfermedades como Bi-

polaris, Bacteriosis y Cercospora,
caracteristicas que le permiten
ofrecer un destacado desempenio
tanto para la produccion de gra-
nos como para ensilaje.

Como principal novedad, la empre-
sa presentd el AG 8606 VT PRO4,
un hibrido de ciclo precoz desarro-
llado con un enfoque especial para
la produccion de ensilaje, aunque
también posee un muy buen po-
tencial para cosecha de granos.
Vera senal6 que este material ya
viene mostrando excelentes resul-
tados durante la actual campafa,
especialmente en sistemas desti-
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nados a la produccion de forraje.
“Tanto el AG 9035 VT PRO3 y el
nuevo AG 8606 VT PRO4 vienen re-
gistrando resultados muy positivos
en produccion de ensilaje durante
la presente campana y se consoli-
dan como alternativas de alto ren-
dimiento para los productores que
buscan maximizar la productividad
sin resignar calidad”, senalo.

El porfolio de propuestas se com-
plement6 con el AG 8701 VT PRO4,
un hibrido ampliamente consoli-
dado en la region, reconocido por
su estabilidad y versatilidad para
sistemas productivos orientados
tanto a la produccién de granos
como de ensilaje. Para finalizar,
Vera agradeci6 a la Cooperativa
Bergthal por brindar el espacio
para presentar la propuesta tec-
nologica de Tecnomyl y valord
la presencia de los productores,
quienes tuvieron la oportunidad de
conocer de primera mano las so-
luciones que integran el portafolio
Agroceres para el cultivo de maiz.



destaco hibridos de alto rendimiento y doble proposito

ekalpar present6 a produc-

toresy técnicos los principa-
les hibridos que integran su por-
tafolio para la proxima campana.
Durante la jornada, la empresa
exhibi6é materiales que combinan
alto potencial productivo, sani-
dad y adaptabilidad a diferentes
ambientes de produccion.
Sebastian Amadid, asesor comer-
cial de Dekalpar para la region,
destaco entre las propuestas el
hibrido DKB 260 PRO4, un mate-
rial que sobresale por su elevado
potencial de rendimiento y su ex-
celente comportamiento sanita-
rio frente a las principales enfer-
medades que afectan al cultivo.
“Es un hibrido de alto techo pro-
ductivo, con un paquete sani-
tario muy robusto y una de las
mayores velocidades de ciclo
disponibles en el mercado. Esto
le brinda al productor una amplia

I pE AL esw

ventana de siembra y excelentes
posibilidades de alcanzar altos
rendimientos”, explico.

El técnico seial6 que este hibrido
esta recomendado principalmen-
te para lotes con fertilidad media
a alta, donde puede expresar todo
su potencial productivo. Asimis-
mo, indicoé que la densidad ideal
de siembra es de 2,7 semillas por
metro lineal, equivalente a unas
60.000 plantas por hectarea.
Otro de los materiales destaca-
dos fue el DKB 360 PRO3, un hi-
brido de doble propdsito que se

caracteriza por su rusticidad y
capacidad de adaptacion a dis-
tintas condiciones de manejo y
fertilidad de suelo. “Es un maiz
muy versatil que puede implan-
tarse en diferentes ambientes
productivos. Su rusticidad per-
mite obtener buenos resultados
en diversas condiciones de cam-
po, convirtiéndolo en una exce-
lente alternativa para los pro-
ductores”, coment6 Amadid.

El hibrido estd especialmente
orientado a la produccién de sila-
je y dirigido al segmento de pro-
ductores lecheros, donde aporta
volumen y calidad de forraje para
la alimentacion animal.

Al cierre de la jornada, el repre-
sentante de Dekalpar agradecio la
participacion de los productores
y valor6 los espacios de inter-
cambio técnico que promueve la
Cooperativa Bergthal. CA
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EVENTOS

GRUPO COTRIPAR REALIZO UNA NUEVA EDICION DE SU TRADICIONAL DiA DE NEGOCIOS

EN SU SUCURSAL DE NUEVA ESPERANZA, CANINDEYU. La jornada reunio a produc-
tores, clientes y aliados en un espacio que combind lanzamientos de productos,
capacitacion técnica, dindmica de magquinarias y oportunidades comerciales,
en un ano especial para la empresa, que celebra 30 anos de trayectoria.

| evento desarrollado el
E 4 de junio permitié a los

asistentes conocer de cer-
ca el amplio portafolio de maqui-
narias e implementos que ofrece
la empresa, ademas de las Gltimas
tecnologias impulsadas junto a
Agrofértil, incluyendo genética de
maiz y soluciones para una pro-

duccion mas eficiente y rentable.
Uno de los momentos mas des-
tacados de la jornada fue la pre-
sentacion de dos importantes
lanzamientos. El primero fue
la plataforma GTS Draper FXP,
desarrollada para optimizar
las labores de cosecha en soja.
También se presentd el nuevo
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tractor Valtra Serie A5, una ma-
quina que llega para revolucio-
nar el segmento de tractores de
potencia media gracias a su tec-
nologia, versatilidad y eficiencia
operativa.

Bruno Vefago, director comer-
cial del Grupo Cotripar, destaco
el éxito de la convocatoria y el



valor que genera este tipo
de encuentros para los
productores.

“El Dia de Negocios Co-
tripar 2026 fue un show.
Estamos muy contentos
con la presencia de todos
nuestros clientes y por ha-
ber realizado dos grandes
lanzamientos: la plataforma GTS
Draper FXP, ideal para cosecha
de cultivos de siembra directa, y
el tractor Valtra Serie A5, que vie-
ne a revolucionar la linea media
de tractores”, expreso.

Ademas de los lanzamientos, Co-
tripar exhibi6 toda su linea de
implementos agricolas, la tec-
nologia de los tractores Fendt y
Valtra, asi como las propuestas
desarrolladas junto a Agrofértil,
incluyendo los hibridos de maiz
Agroeste y diversas soluciones
tecnoldgicas para el productor.
“Presentamos nuestra linea de
implementos, toda la linea Fendt,
los tractores Valtra y, junto con
Agrofértil, mostramos nuestros
hibridos de Agroeste y la me-

Presentamos nuestra linea de

implementos, toda la linea Fendt, los
tractores Valtra y, junto con Agrofértil,
mostramos nuestros hibridos de
Agroeste y la mejor tecnologia

disponible para el agricultor.

jor tecnologia disponible para el
agricultor”, senial6 Vefago.

El directivo resalté que el prin-
cipal objetivo del evento es
acercar conocimiento, innova-
cion y herramientas que permi-

BRUNO VEFAGO, DIRECTOR COMERCIAL
DEL GRUPO COTRIPAR.
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tan mejorar la producti-
vidad en el campo.
“Tengo la certeza de que
los agricultores que parti-
ciparon de nuestro Dia de
Negocios salieron mejores
de lo que llegaron. Esa es
nuestra idea en Cotripar.
Es un evento tradicional
que cada ano sigue creciendo y
generando mas valor para nues-
tros clientes”, afirmo.

Finalmente, Vefago reafirmo6 el
compromiso de la empresa de
mantenerse cerca de los produc-
tores mediante sured de sucursa-
les y una estrategia de expansion
que continuara en los proximos
afos. “Cada dia estamos mas cer-
ca de nuestros clientes con nues-
tras nueve sucursales y presen-
cia en todo el territorio nacional.
Para el proximo ano estaremos
sumando la sucursal de Katueté.
Queremos seguir acercando tec-
nologia y soluciones que permi-
tan garantizar un mejor trabajo y
mejores resultados para los pro-
ductores”, concluyo.



EVENTOS

Agrofertil presento soluciones integrales para potenciar la productividad

AGROFERTIL FORMO PARTE DEL DiA DE NEGOCIOS DE CO-
TRIPAR EN NUEVA ESPERANZA, DONDE EXHIBIO SU AMPLIO
PORTAFOLIO DE TECNOLOGIAS, HiBRIDOS AGROESTE E IN-
SUMOS ORIENTADOS A MEJORAR LA PRODUCTIVIDAD Y LA
RENTABILIDAD DE LOS PRODUCTORES AGRICOLAS.

urante la jornada, la empresa

destaco su alianza estratégi-
ca con Cotripar, una colaboracion
que se viene fortaleciendo desde
hace varios afos a través de este
importante espacio de intercam-
bio tecnologico y comercial.
Fabiano de Jesus, gerente de De-
sarrollo de Productos de
Agrofértil, explico que el
principal objetivo de la
participacion fue acercar
a los productores las so-
luciones que la compafia
ofrece para los diferentes
sistemas de produccion.
“Tenemos una alianza
con Cotripar desde hace
algunos anos en el Dia de
Negocios de Nueva Esperanza.
Nuestro objetivo es presentar
todo lo que Agrofértil ofrece a
los productores, especialmente
a través de la marca Agroeste,
que cuenta con un amplio por-
tafolio de hibridos de maiz que
se traducen en productividad,
seguridad y calidad en la cose-
cha”, expreso.

Durante las estaciones técni-
cas desarrolladas en el evento,
Agrofértil present6 los hibridos
de maiz Agroeste y compartio
recomendaciones sobre el ma-
nejo de brachiaria integrada al
cultivo de maiz, una practica
cada vez mas utilizada para me-

Tenemos una alianza con Cotripar desde
hace algunos anos en el Dia de Negocios
de Nueva Esperanza. Nuestro objetivo es
presentar todo lo que Agrofértil ofrece a
los productores, especialmente a través

de la marca Agroeste.

jorar la cobertura del suelo y
contribuir a la sostenibilidad de
los sistemas agricolas.

En este sentido, la empresa
brind6 informacién sobre los
beneficios de esta tecnologia,
apoyandose en Terrex Agri-
cultura Inteligente, un frente
de servicios especializado que
acompaia al productor con ase-
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soramiento técnico, transferen-
cia de conocimientos y solucio-
nes adaptadas a cada realidad
productiva.

Ademas de las alternativas en
genética y manejo agrondmico,
Agrofertil exhibi6 las innova-
ciones de su Linea Fertilize, que
incluye insumos biolégicos, ad-
yuvantes y productos para nutri-
cion foliar.

De Jesus resaltd que Agrofér-
til busca posicionarse como un
aliado estratégico del produc-
tor, ofreciendo un portafolio in-
tegral respaldado por un sélido
equipo técnico y comer-
cial. “Ponemos a dispo-
sicion de los agriculto-
res un amplio abanico de
soluciones, acompafiado
por nuestros equipos co-
merciales y desarrollis-
tas, que trabajan perma-
nentemente para acercar
tecnologia, informacion
y servicios que permitan
alcanzar mejores resultados en
el campo”, concluy6.

La participacion en el Dia de Ne-
gocios de Cotripar reafirmé el
compromiso de Agrofértil con
el desarrollo de una agricultura
cada vez mas eficiente, susten-
table y orientada a maximizar el
potencial productivo de los agri-
cultores paraguayos. CA



BOX EMPRESARIAL

KingAgroot desembarca
en Paraguay como puerta
de entrada a Sudameérica

LA EMPRESA CHINA KINGAGROOT REALIZO LA PRESENTACION OFICIAL DE SU EQUIPO TEC-
NICO Y COMERCIAL EN PARAGUAY, MARCANDO EL INICIO DE SUS OPERACIONES EN EL PAIS
Y CONSOLIDANDO SU PRIMERA PRESENCIA EN SUDAMERICA. La compaiiia, especializada en
el desarrollo de defensivos agricolas y bioldgicos, apuesta por ofrecer nuevas alternativas
tecnoldgicas para responder a los desafios productivos de la agricultura en Paraguay.

N

urante el acto de pre-
D sentacion desarrollado

en Ciudad del Este, el
Ing. Agr., Enrique Aponte Lopez,
gerente comercial KingAgroot
Paraguay, destacé que la pro-
puesta de valor de la empresa
se centra en acercar al produc-
tor moléculas innovadoras que
contribuyan al manejo de re-
sistencia en malezas, insectos y
enfermedades.
“El mercado demanda cada vez
mas herramientas que permitan
enfrentar las distintas problema-
ticas de resistencia. Nuestro ob-
jetivo es ofrecer soluciones inno-
vadoras que ayuden al productor
a mantener la eficiencia de sus
sistemas productivos”, sefnalo.

Como parte de su estrategia de
ingreso al mercado, la compaiiia
presento tres productos en etapa
de prelanzamiento: un herbicida
para el cultivo de arroz, un herbi-
cida no selectivo orientado prin-
cipalmente a soja y un insecticida
de Gltima generacion destinado a
los cultivos de soja y maiz.

El equipo humano de la empresa,
hoy cuenta con ocho profesiona-
les distribuidos en distintas re-
giones productivas del pais, con
funciones técnicas y comerciales
orientadas al acompafamiento de
distribuidores y productores.
Entre los pilares estratégicos de
la compania se encuentran el de-
sarrollo de nuevas moléculas para
proteccion de cultivos y la inver-
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sion en genética y biotecnologia,
buscando complementar las so-
luciones agronomicas con herra-
mientas innovadoras para mejo-
rar la productividad.

“Queremos llegar al agricultor
con una propuesta solida y gene-
rar valor a través de soluciones
integrales que le permitan rea-
lizar los manejos necesarios sin
incrementar excesivamente los
costos de produccion”, afirmo.
Con esta estructura inicial, Kin-
gAgroot busca posicionarse
como un nuevo actor en el mer-
cado paraguayo y en Sudameéri-
ca en la proteccion de cultivos,
ofreciendo alternativas robustas
para una agricultura cada vez
mas exigente. CA



NOTA TECNICA

Situacion de la enfermedad
llamada tizon del trigo, piricularia
o bruzone en el Paraguay

DOCENTE INVESTIGADORA FACAF-UNI

a piricularia o bruzone es
I una enfermedad que pue-

de atacar todas las partes
aéreas de la planta, pero la in-
feccion severa se observa en la
espigas y se puede confundir fa-
cilmente con la infeccién causa-
da por la fusariosis de la espiga.
Sin embargo, la piricularia envés
de atacar las espiguillas en forma
individual ataca el raquis. La por-
cion de la espiga encima del pun-
to de infeccion se blanquea y no
forma granos y, cuando la por-

cion inferior se mantiene sana
produce y granos normales.

Las pérdidas maximas son cau-
sadas cuando el hongo causal
de la piricularia ataca la raquis
en la base de la espiga limitando
asi el desarrollo de los granos y
matando la espiga por comple-
to. Las pérdidas pueden variar
desde danos menores, hasta un
100 %.

Varias especies fingicas del gé-
nero Pyricularia estan asocia-
das al bruzone, que afectan a los
cultivos de trigo, arroz, avena,
cebada, triticale y otras malezas
gramineas. Entre esas especies P.
oryzae esta catalogado como uno
de los patdgenos mas importantes
desde el punto de vista econdmico
por ser responsable de cuantiosas
pérdidas sobre todo en paises de
clima tropicales y subtropicales
como Paraguay, Brasil y Bolivia.
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Por experiencias de afios anterio-
res no se recomienda realizar la
siembra de trigo en forma tem-
prana en el mes de abril o pri-
mera quincena de mayo por dos
motivos. Pueden ocurrir heladas
en el mes de junio y julio y, silas
condiciones son propicias para la
enfermedad como temperaturas
altas en el llamado -veranillo de
San Juan- con lluvias o aguaceros
con largos periodos de espigas
mojadas, lo que podria ocurrir en
este afno 2026, por los prondsti-
cos de la DINAC que indican que
el fenémeno de El Nifio se ha ini-
ciado y, no solo en el pais sino en
la region. En ese sentido, se estan
reportando en el Brasil que esta
perjudicando incluso la producti-
vidad del maiz de segunda zafra.
En el afio 2023 se tuvo infeccion
fuerte de piricularia en siembras
tempranas y afect6 especialmen-
te a la variedad Itapta 80 que fue
retirada del Programa de mejo-
ramiento de trigo nacional (Ruth
Scholz, comunicacién personal).
Las investigaciones realizadas
por el Programa de trigo na-
cional han demostrado que las
siembras tempranas han pre-
sentado la mayor incidencia de
la enfermedad comparadas a las
sembradas en la segunda quin-
cena de mayo, porque son afec-
tadas en periodos criticos del
cultivo que son la floracion y
formacion de espigas en los me-
ses de junio-julio.

En afos anteriores se han regis-
trado danos por heladas que pre-
sentaron sintomas de espigas to-
talmente blanqueadas y dobladas



similares a toxicidad de
herbicidas ~ hormonales
como el 2-4-D.

Lo que puede ocurrir
también es que en estas
parcelas infectadas tem-
pranamente se encuen-
tran los rastrojos con
el hongo y pueden infec-
tar a las parcelas sembra-
das en época normal si
las condiciones son favo-
rables para el desarrollo del ino-
culo que son los hongos-. Gene-
ralmente las variedades de ciclo
mas precoces son las afectadas.
Con relacion a la fusariosis los
conidios se producen en espo-
rodoquios que dan a la espiga un
color rosado brillante, en cambio
los conidios de Pyricularia pro-
ducen una coloracion verde olivo
y se observan en el raquis y se los
puede diferenciar en el campo y
en el laboratorio o con ayuda de
una lupa.

Las investigaciones realizadas por
el Programa de trigo nacional han
demostrado que las siembras tempranas
han presentado la mayor incidencia de la
enfermedad comparadas a las sembradas
en la segunda quincena de mayo, porque
son afectadas en periodos criticos del
cultivo que son la floracion y formacion
de espigas en los meses de junio-julio.

Actualmente y con ayuda de la
[A existen programas que ayu-
dan a identificar éstas enferme-

dades de espigas del trigo
dificil control.

La mayoria de las varie-
dades sembradas en el
pais no poseen una re-
sistencia completa a la
piricularia o bruzone ni a
la fusariosis de la espiga,
sin embargo el Programa
de mejoramiento geneéti-
co nacional con la con-
tribucion del CIMMYT
estan desarrollando materiales
genéticos con mejor comporta-
miento para las enfermedades
citadas.

Las infecciones graves de la
fusariosis de la espiga pueden
causar seria reducciéon en ren-
dimiento y la calidad del grano.
Los granos infectados son arru-
gados y pueden tener micoto-
xinas como el Deoxynivalenol,
DON vy otras en cantidad sufi-
ciente para ser nocivo para el
hombre y los animales. CA
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CON UNAS 1.300 HECTAREAS DE PLANTACIONES FORESTALES Y UNA INDUS-
TRIA PROPIA DE TRANSFORMACION DE LA MADERA, LA COOPERATIVA VOLEN-
DAM DEMUESTRA QUE LA FORESTACION PUEDE INTEGRARSE EXITOSAMENTE
A LOS SISTEMAS PRODUCTIVOS, GENERANDO NUEVAS OPORTUNIDADES PARA
LOS SOCIOS Y EL DESARROLLO DE LA COMUNIDAD.

a actividad forestal de la
I Cooperativa Volendam es el

resultado de mas de dos dé-
cadas de planificacion, innovacion
y aprendizaje. Lo que comenzo a
principios de los anos 2000 como
una iniciativa para incorporar una
nueva alternativa productiva, evo-
lucion6 hasta convertirse en un
modelo que combina produccion
forestal, ganaderia e industrializa-
cion, aportando valor agregado y
sostenibilidad.
El Servicio Forestal fue creado en
2001, cuando el sector atn ofre-
cia escasas perspectivas de cre-
cimiento. A partir de 2005, un
proceso voluntario de adecuacion
ambiental impulso la reforestacion

de unas 1.069 hectareas, dando el
primer gran impulso a las planta-
ciones entre los socios. Sin em-

bargo, el verdadero cambio llegd
en 2010 con la incorporacion de
clones mejorados de eucalip- =»




to y la adopcién de un manejo sil-
vicultural mas tecnificado. Desde
entonces, la cooperativa trabaja
en la produccion de madera de ca-
lidad mediante practicas como el
analisis de suelos, la fertilizacion,
la seleccion de materiales genéti-
cos y la capacitacion permanente
de productores y operarios.
Segin datos proporciona-

dos por la institucion, ac-

tualmente, la Cooperativa

Volendam y sus asociados

cuentan con alrededor de

1.300 hectareas de plan-

taciones forestales, desa-

rrolladas principalmente

bajo sistemas silvopasto-

riles, donde la produccion

forestal complementa a

la ganaderia sin desplazarla. Este
modelo permite diversificar los
ingresos de la finca y aprovechar
de manera mas eficiente los re-
cursos disponibles.

La producciéon estd orientada
principalmente a rollos de euca-
lipto para la industria laminadora,
aunque también abastece a ase-

NOTA DE TAPA

rraderos, al mercado de biomasa
y a la planta impregnadora de la
cooperativa. Paralelamente, con-
tintan los ensayos con especies
como Corymbia, Toona ciliata y
especies nativas, buscando ma-
teriales mas productivos, adap-
tados y de mayor valor comercial.
El crecimiento de las plantacio-

La Cooperativa Volendam y sus
asociados cuentan con alrededor
de 1.300 hectareas de plantaciones
forestales, desarrolladas principalmente
bajo sistemas silvopastoriles, donde la
produccion forestal complementa a la

ganaderia sin desplazarla.

nes fue acompanado por un pro-
ceso de industrializacion. En 2018
comenzo a operar la planta im-
pregnadora de madera, que pro-
cesa productos provenientes de
los raleos forestales y constituye
el primer paso del parque fores-
to-industrial previsto en el plan
estratégico de la cooperativa.
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Mas alla de la producciéon de ma-
dera, el mayor aporte del mode-
lo forestal de Volendam ha sido
ofrecer a los socios una alterna-
tiva de diversificacion que genera
empleo, promueve la capacita-
cion, impulsa investigaciones y
crea oportunidades para nuevos
emprendimientos vinculados a la
cadena forestal. Esta ex-
periencia ha convertido a
la cooperativa en un refe-
rente nacional en gestion
forestal comunitaria.

Con la mirada puesta en el
futuro, Volendam proyec-
ta ampliar la superficie fo-
restada, fortalecer su in-
fraestructura industrial y
seguir incorporando nue-
vas especies y tecnologias que
permitan responder a un mer-
cado cada vez mas exigente. La
experiencia demuestra que, con
planificacion y trabajo cooperati-
vo, la forestacion puede conver-
tirse en un motor de desarrollo
econdmico, social y ambiental
para las comunidades rurales. CA
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Mas inversiones para
fortalecer perfil forestal y
consolidar un polo regional

,Qa
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EL SECTOR FORESTAL PARAGUAYO ATRAVIESA UNA DE E I Insltitlllt? Forestal I\LE.IT
LAS ETAPAS DE MAYOR CRECIMIENTO DE SU HISTORIA, cional (Infona) compartio

informaciones para tener

IMPULSADO POR EL AUMENTO DE LAS PLANTACIONES, una radiografia actualizada del
sector en el pais. En efecto, de

NUEVAS INVERSIONES INDUSTRIALES Y UN MARCO LEGAL  scvcrds con & Reports Neotonal
ORIENTADO A FORTALECER LA COMPETITIVIDAD DE LA de Cobertura Forestal y Cambios
CADENA PRODUCTIVA. En los dltimos afios, la actividad e e 2024 pavasuos sopisins
ha mostrado una importante expansion, posicionandose 339.866,5 hectareas de plantacio-
como uno de los rubros con mayor potencial para diver- 1 forestales. La cifra reflej6 un

. , ) crecimiento cercano al 66% res-
sificar la economia nacional y generar valor agregado.  pecto a 2022, cuando la superfi-

CAMPO AGROPECUARIO | 34 | JUNIO 2026



cie forestada alcanzaba 204.631,9
hectareas, incorporandose en
apenas dos afios mas de 135.000
hectareas nuevas.

Esta expansion respondié princi-
palmente al incremento de las in-
versiones privadas y al desarrollo
de nuevos proyectos industriales
que demandaron un mayor volu-
men de materia prima para abas-
tecer procesos de transformacion
con mayor valor agregado y una
creciente orientacion hacia los
mercados internacionales. Segin
los datos, la mayor parte de las
plantaciones se concentra actual-
mente en la Region Oriental, des-
tacandose cinco departamentos
como polos de produccion fores-
tal.

En efecto, Concepcion, Caa-
guazu, Itapta, Guaira y
Canindeyt representa-
ron mas de la mitad de
toda la superficie fo-
restada del pais. A ellos
se sumaron San Pedro,
Amambay y Caazapa,
identificados como zo-
nas con alto potencial
para nuevas inversiones
debido a condiciones de
suelo, clima y disponibi-
lidad de tierras. En la Re-
giéon Occidental, Alto Paraguay y
Presidente Hayes aparecen como
las areas con mejores perspecti-
vas para la expansion de nuevas
plantaciones, con proyectos in-
dustriales y logisticos para los
proximos anos.

El estudio de Zonas con Poten-

cial Forestal identificé 20.110.596
hectareas con aptitud para el de-
sarrollo forestal, equivalentes al
50,3% del territorio nacional. De
ese total, mas de 7,6 millones de
hectareas presentan potencial alto
y muy alto para futuras inversio-
nes, constituyendo una de las ma-
yores reservas de crecimiento del
sector en Suramérica. A nivel dis-
trital, San Pedro del Ycuamandiy(
sobresale entre los principales po-
los de desarrollo en la Oriental y
Fuerte Olimpo concentra el mayor
potencial en el Chaco.

Al crecimiento de plantaciones
se notd un proceso de industria-
lizacion reflejado en el comer-
cio exterior. Segin el Reporte
de Comercio Exterior Forestal
2015-2025, envios de productos

Las perspectivas para los proximos cinco a
diez anos son ampliamente favorables. La
combinacion de una amplia disponibilidad
de tierras aptas, recursos naturales
competitivos, inversiones industriales,
herramientas de monitoreo y un marco
normativo estable posiciona a Paraguay
para consolidarse como uno de los
principales polos forestales de la region

derivados de Eucalyptus spp. al-
canzaron en 2025 un récord de
50.657 toneladas y USD 36,2 mi-
llones FOB. En ese lapso, Paraguay
export6 mas de 238.000 toneladas
de productos forestales por un va-
lor superior a USD 212 millones,
evidenciando un cambio gradual
hacia productos industrializados
de mayor valor agregado.

La madera contrachapada repre-
sento cerca del 72% del valor ex-
portado durante 2025, mientras
crecieron también las exportacio-
nes de madera aserrada y laminas,
reduciéndose progresivamente la
participacion de madera en bruto.
Actualmente, los productos fores-
tales paraguayos lograron llegar a
mas de 54 paises, teniendo como
principales destinos Estados Uni-
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dos, Reino Unido y Chile, mercados
que se destacaron por demandar
productos con mayores estanda-
res de calidad y sostenibilidad.
Infona destacd que este dinamis-
mo estuvo acompaniado por im-
portantes inversiones industriales
con demanda de materia prima,
empleo en toda la cadena forestal
y contribucion al desarrollo eco-
némico de diferentes areas. Este
crecimiento se vio favorecido por
el marco legal que anim¢ la activi-
dad como Derecho Real de Super-
ficie Forestal, incentivos fiscales,
garantias para las inversiones, ré-
gimen de magquila, zonas francas y
normativas para facilitar la expor-
tacion de madera proveniente de
especies exoticas cultivadas.

Para el Infona, las perspectivas para
los proximos cinco a diez
anos son ampliamente fa-
vorables. La combinacion
de una amplia disponi-
bilidad de tierras aptas,
recursos naturales com-
petitivos, inversiones in-
dustriales, herramientas
de monitoreo y un marco
normativo estable posicio-
na a Paraguay para con-
solidarse como uno de los
principales polos foresta-
les de la region. Sin embargo, toda-
via quedan algunos aspectos a se-
guir mejorando, segln la respuesta
de la autoridad forestal local, para
lograr mejores resultados.

En efecto, se destacoé como uno de
los desafios, acompanar este cre-
cimiento con una mayor infraes-
tructura vial y logistica, ampliar la
oferta de materia prima forestal,
fortalecer la sostenibilidad de la ca-
dena productiva y avanzar en siste-
mas de trazabilidad que permitan
responder a las exigencias de los
mercados internacionales. Bajo ese
escenario, el sector forestal apare-
ce como uno de los grandes prota-
gonistas del desarrollo econémico
paraguayo durante la proxima de-
cada y referencia para esta activi-
dad a nivel internacional. CA
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Crecimiento cooperativo
y fuentes de trabajo en el
Chaco gracias a la leche

EL CHACO CENTRAL FUE ESCENARIO DE LA CONMEMORACION DEL DiA DE LA LECHE, UNA JOR-
NADA QUE REUNIO A PRODUCTORES, COOPERATIVAS Y AUTORIDADES DEL SECTOR. El encuentro
tuvo lugar en Campo Aceval y fue organizado por la Federacion de Cooperativas de Produccion
(Fecoprod) y la Cooperativa El Quebracho. La actividad reunid a productores lecheros de dis-
tintas comunidades del Chaco, junto a representantes institucionales y dirigentes vinculados a
la cadena lactea, segun un informativo institucional dado a conocer.

urante la apertura, el
D presidente de la coope-

rativa anfitriona, Adal-
berto Arce, destaco la evolucion
de la produccion lechera en las
ultimas dos décadas, senalando
que hace 20 anos la actividad
presentaba mayores dificultades
en infraestructura y calidad. Re-

cord6 que anteriormente la le-
che dependia de pocos sistemas
de enfriamiento, lo que afectaba
su conservacion, mientras que
en la actualidad la region cuenta
con cerca de 20 tanques enfria-
dores distribuidos en distintas
comunidades productivas, lo
que permitié mejorar significati-
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vamente la calidad del producto
y su competitividad en el mer-
cado. Asimismo, subray6 la im-
portancia de la infraestructura
vial para el desarrollo del sector,
destacando que la denomina-
da Ruta de la Leche representa
un avance clave no solo para los
asociados, sino también para el



conjunto de las comunidades de
la region.

En ese contexto, insto a los pro-
ductores a continuar fortalecien-
do la produccién y la organiza-
cion colectiva, resaltando que el
crecimiento del sector depende
del compromiso sostenido de las
familias productoras. En tanto,
Marina Harder, productora local
compartioé su experiencia y des-
taco el impacto de la lecheria en
la economia familiar y el sustento
de las comunidades rurales, va-
lorando el trabajo conjunto entre
productores y cooperativas como
base del desarrollo del rubro. A su
turno, el presidente de Fecoprod,
Alfred Fast, resalto el rol estratégi-
co dela produccion lechera dentro
de la economia nacional,
definiendo a los produc-
tores como protagonistas
esenciales de la seguridad
alimentaria del pais y des-
tacando que la actividad
se mantiene activa duran-
te todo el afo, generando
empleo permanente.

El titular de la federacion
sefial6 que Paraguay pro-
duce actualmente cerca
de 900 millones de litros
de leche al ano, movilizando alre-
dedor de 1.000 millones de ddlares
en la economia nacional, con apro-
ximadamente 5.500 productores
distribuidos en todo el pais y mas
de 10.000 personas empleadas en-
tre la industria y el transporte lac-
teo. Ademas, destaco que el 88%

ADALBERTO ARCE, PRESIDENTE DE LA
COOPERATIVA EL QUEBRACHO.

allr

Paraguay produce actualmente cerca de
900 millones de litros de leche al ano,
movilizando alrededor de 1.000 millones
de dodlares en la economia nacional, con
aproximadamente 5.500 productores
distribuidos en todo el pais y mas de
10.000 personas empleadas entre la
industria y el transporte lacteo.

de la leche industrializada provie-
ne del sistema cooperativo, lo que
refleja la relevancia del modelo en
la cadena productiva. Asimismo,
explico que el sistema cooperativo
permite que el productor sea tam-
bién propietario de la industria, lo
que garantiza mejores condiciones
de comercializacion y precios mas
justos, al tiempo que asegura al
consumidor el acceso a productos
de calidad a valores accesibles.

Destac6é el crecimiento de la
cuenca lechera en la zona de
influencia de la Cooperativa El
Quebracho y comunidades ve-
cinas, donde se registran mas
de 120 productores, que junto a
otras cooperativas menonitas su-
peran los 700 productores en la
region. También valoro6 las inver-
siones realizadas por la industria
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lactea y la articulaciéon de
toda la cadena de valor,
desde el productor hasta
el consumidor, lo que ha
permitido sostener pre-
cios estables y fortalecer
la competitividad del sec-
tor. Finalmente, alent6 a
los productores a conti-
nuar apostando por la ac-
tividad, destacando que la
produccion de leche genera desa-
rrollo, educacién y bienestar para
las futuras generaciones. La jor-
nada culminé con un brindis tra-
dicional con leche y un almuerzo
de confraternidad, reafirmando
el compromiso de toda la cadena
para fortalecer la actividad. CA

ALFRED FAST, PRESIDENTE DE FECOPROD.
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Hoja de ruta trazada para
expansion de la cadena porcina

EN EL MARCO DE LA FERIA EMPRESARIAL DEL PARAGUAY (FEPY 2026), SE REALIZO EL PRIMER
ENCUENTRO DE LA CADENA PORCINA DEL PARAGUAY, QUE REUNIO A REPRESENTANTES DEL
SECTOR PRODUCTIVO, INDUSTRIAL, SANITARIO, ESTATAL Y FINANCIERO CON EL OBJETIVO DE DE-
BATIR LOS DESAFiI0OS Y OPORTUNIDADES DE UNA DE LAS ACTIVIDADES AGROINDUSTRIALES CON
MAYOR PROYECCION DE CRECIMIENTO EN EL PAIS. La jornada, promovida por la Unidn Industrial
Paraguaya (UIP), se centrd en la necesidad de fortalecer la articulacion entre los distintos es-
labones de la cadena y construir una vision conjunta para impulsar su desarrollo sostenible.

urante la apertura, el presi-

dente de la UIP, Enrique Duar-
te, destaco el momento de expan-
siobn que atraviesa la produccion
porcina en Paraguay, subrayando
que el sector se ha convertido en
uno de los ejemplos mas claros de
transformacion industrial en los
ultimos anos. Sefal6 que las expor-
taciones registraron un crecimien-
to del 43% en lo que va del afio, re-
sultado de inversiones sostenidas,
mejoras en los estandares sanita-
rios y la tecnificacion progresiva
de los productores. No obstante,
advirti6 que el crecimiento tam-
bién viene acompanado de impor-
tantes desafios estructurales.
Entre ellos, mencioné la elevada
capacidad ociosa de las plantas
frigorificas, que actualmente se
ubica entre el 30% y el 35%, lo que
representa una oportunidad de
mejora en eficiencia y competiti-
vidad. Asimismo, destaco la nece-
sidad de avanzar hacia el estatus
sanitario de pais libre de fiebre
aftosa sin vacunacién, asi como
incrementar el consumo interno
de carne porcina y diversificar los
mercados de exportacion. Enfa-
tiz6 la importancia de desarrollar
herramientas financieras que faci-
liten el acceso de pequefos y me-
dianos productores a inversiones
tecnoldgicas, con el fin de fortale-
cer la productividad del sector.

Afirm6 que el crecimiento de la
cadena debe estar acompafiado
por una mayor formalizacion y
articulacion entre producciéon e
industria para consolidar la com-
petitividad del pais en el merca-
do global. En tanto, el presiden-
te de la Asociacion de Criadores
de Cerdos del Paraguay (ACCP),
Hugo Schaffrath, senalé que la
porcicultura nacional atravie-
sa una etapa de expansion sin
precedentes, con proyecciones
de crecimiento acelerado en los
proximos anos. Entre 2027 y 2028
el pais podria duplicar su nimero
de madres en produccion, impul-
sado por inversiones que incor-
poran altos niveles de eficiencia y
tecnologia, indico.

En otro momento, destaco la ne-
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cesidad de incrementar el consu-
mo interno, actualmente ubicado
en torno a los 11 kilogramos per
capita al afio, una cifra inferior a la
registrada en paises vecinos. Por
ello, sostuvo que existe un amplio
margen para fomentar el consu-
mo local, lo que permitiria fortale-
cer la cadena productiva, generar
empleo y aumentar el valor agre-
gado de la produccion primaria.
Asimismo, como dato no menor,
advirti6 sobre la dependencia del
mercado internacional, sefialando
que mas del 80% de las exporta-
ciones porcinas paraguayas tie-
nen como destino Taiwan.
Remarc6 la necesidad de abrir
nuevos destinos comerciales para
sostener el crecimiento del sector
en el mediano y largo plazo. Ac-
tualmente, Paraguay exporta al-
rededor de 20.000 toneladas de
carne porcina y las proyecciones
del sector apuntan a alcanzar has-
ta 250.000 toneladas en los proxi-
mos cinco anos, siempre que se
consoliden las condiciones de ex-
pansion productiva y apertura de
mercados. El encuentro concluyd
con un llamado para fortalecer la
coordinacion de la cadena porci-
na, clave para transformar el po-
tencial del rubro en crecimiento
sostenido, generacion de empleo
y mayor inserciéon en los merca-
dos internacionales. CA
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Agrofertil promovio la innovacion
y la capacitacion en maiz

CON EL OBJETIVO DE BRINDAR INFORMACION TECNICA, ACTUALIZACION AGRONOMICA Y
SOLUCIONES INNOVADORAS PARA EL CULTIVO DE MAizZ, AGROFERTIL REALIZO SUS EN-
CUENTROS TECNOLOGICOS EN LAS LOCALIDADES DE NARANJAL Y FORTUNA. Las jornadas
reunieron a productores, clientes y especialistas del sector en espacios de capacitacion
enfocados en potenciar la produccion de maiz en Paraguay.

grofeértil llevd a cabo de
forma exitosa sus Encuen-
tros Tecnologicos de Maiz

en Naranjal y Fortuna, generando
espacios de aprendizaje e interac-

cion entre productores y espe-
cialistas. Durante las jornadas se
presentaron las nuevas propues-
tas para el manejo eficiente del
cultivo, incluyendo el portafolio
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de hibridos Agroeste, estrategias
de control de enfermedades, ma-
nejo de siembra, fertilidad de sue-
lo y recomendaciones integrales
para elevar la productividad.



Segin mencion6 Devanir
Ribeiro, gerente de Marke-
ting de Agrofértil, “el ren-
dimiento del maiz depende
cada vez mas de la incor-
poracion de nuevas tecno-
logias y genética, asi como
de una toma de decisiones
basada en datos precisos”. En ese
sentido, resaltd que estos en-
cuentros son fundamentales para
acercar conocimiento técnico y
herramientas de vanguardia que
acompanien al agricultor en cada
etapa del ciclo productivo.

AS 1801 PRO4: EL NUEVO
“DELANTERO” DEL

PORTAFOLIO AGROESTE
Agrofertil eligio sus Encuentros

DEVANIR RIBEIRO, GERENTE DE
MARKETING DE AGROFERTIL.

El rendimiento del maiz depende

cada vez mas de la incorporacion

de nuevas tecnologias y genética,
asi como de una toma de decisiones

basada en datos precisos.

Tecnologicos para realizar el
lanzamiento del hibrido AS 1801
PRO4. Como un delantero es-
trella se suma a un equipo com-
petitivo, este material se incor-
pora al portafolio Agroeste, la
genética de maiz mas sembrada
del Paraguay, para reforzar una
propuesta de valor construida
sobre la productividad, estabili-
dad y adaptacion a los desafios
del campo.

El AS 1801 PRO4 llega para ocupar
un lugar destacado dentro de la
“Seleccion Agroeste”, entregan-
do los resultados que busca el
cliente a partir de caracteristi-
cas como: altisimo rendimiento,
excelente calidad de tallo, tole-
rancia a bipolaris y muy buena
calidad de granos. Junto con este
lanzamiento, también se presento
el portafolio de hibridos Agroes-
te, compuesto ademas por el AS
1991 PRO4, AS 1988 PRO4, AS
1844 PRO4 y AS 1877 PRO4, con-
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solidando wuna propuesta
genética orientada a maxi-
mizar resultados al final de
la campana.

ENFRENTANDO LOS

DESAFIOS DE LA

PRODUCCION DE MAiz
En el Encuentro Tecnolédgico de-
sarrollado en Naranjal, uno de los
ejes principales fue el manejo de
enfermedades foliares del maiz,
tema abordado por el Dr. Lucas
Navarini, fitopatélogo y consul-
tor especializado en el area.
En su exposicion, el profesional
hablé acerca de los desafios que
representa la bipolaris, consi-
derada actualmente una de las
principales amenazas para =»

LUCAS NAVARINI, FITOPATOLOGO Y
CONSULTOR ESPECIALIZADO.



la productividad del cultivo, y
compartié6 ~ recomendaciones
orientadas a un manejo sanita-
rio mas eficiente. Entre ellas,
destaco la necesidad de imple-
mentar programas de fungicidas
“mas completos”, con esquemas
que integren carboxamidas aso-
ciadas a Prothioconazole y Man-
cozeb, dentro de un enfoque
sanitario preventivo orientado a
proteger el potencial producti-
vo y sostener el rendimiento del
cultivo.

Por su parte, en Fortuna, la char-
la técnica estuvo a cargo del Dr.
Claudinei Kappes, investigador y
referente en fertilidad de suelo
y fertilizacion, quien profundizo
en el manejo de fertilizacion para
altos rindes en maiz segunda
zafra. Durante su presentacion,
remarcéO que la nutricion del

F
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cultivo es uno de los factores de
mayor impacto sobre el resulta-
do final de la cosecha, y advirtio
que un manejo inadecuado de la
fertilizacion puede comprometer
seriamente el éxito productivo.
En este contexto, resalto la im-
portancia de planificar correcta-
mente la estrategia nutricional,
considerando las necesidades
del cultivo, las caracteristicas del
suelo y el ambiente productivo,
como base para alcanzar mayo-
res niveles de eficiencia y rendi-
miento.

A través de una nueva edicién
de los Encuentros Tecnologicos
de Maiz, Agrofértil vuelve a po-
ner en valor la capacitacion y el
intercambio técnico como he-
rramientas claves para acom-
panar al agricultor, acercando
conocimiento, innovacién y so-
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CLAUDINEI KAPPES, INVESTIGADOR Y REFERENTE
EN FERTILIDAD DE SUELO.

luciones concretas a fin de se-
guir fortaleciendo y mejorando
la produccion de maiz en Para-

guay.

SOBRE GRUPO SARABIA

El Grupo Sarabia es lider del
agronegocio en Paraguay, ac-
tuando en otros paises de Amé-
rica del Sur como Brasil y Bolivia,
en los segmentos de produccion
y comercializacion de defen-
sivos agricolas, fertilizantes y
acopio de granos. A través de
sus empresas Tecnomyl, Agro-
fértil, H20 Innovation, YVY, GS3,
Agropecuaria Campos Nuevos y
Agropecuaria Cataratas impul-
sa una agricultura innovadora y
sostenible. Sus directivos, José
Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sa-
rabia y Antonio Ivar Sarabia par-
ticipan activamente en acciones
de Responsabilidad Social Em-
presarial, promoviendo activida-
des en beneficio de los sectores
mas vulnerables y del cuidado
del medio ambiente. CA



‘
SOINE

RastaltarinallGalletafMolidal

CADA RECETA EMPIEZA CO

' ¥

AT RS CS

£

Y4

4
-,

HRIADETHGO e B HARINA DE TRIGO o S
e i e . b- - N5 «* BANGA
~§0h— i N ~ SOL

D% ) g D YN E
BEMG‘%& '—:'Z. » AL BRI AL : i

‘ . h . :--T- 3 Y
i mw{a‘mmlm ; g Rt

st g =
Onsiemso Y v % : =&

T TN oS, =
—— 'mn :: =y

—'il \
W M

iTE ESPERAMOS!
Ruta PY 02 - Km 218.5, J. Eulogio Estigarribia. n solblancapy

iNo te pierda de nada! Seguinos en nuestras redes

COMOQO LLEGAR



EVENTOS

Bayer presento tres grandes
novedades a su red de multiplicadores
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PARA FORTALECER SU RED DE ALIADOS ESTRATEGICOS Y PRESENTAR LAS INNOVACIONES QUE MARCARAN LA
PROXIMA CAMPANA SOJERA, LA COMPARIA BAYER, PROPIETARIA DE LA MARCA MONSOY, REUNIG A SUS PRINCI-
PALES MULTIPLICADORES DEL PAiS EN UN ENCUENTRO EXCLUSIVO DESARROLLADO EL PASADO 3 DE JUNIO EN EL
HOTEL BISINII (ALTO PARANA). La jornada congregd a representantes de las principales regiones productivas del
Paraguay en un espacio orientado a la actualizacion técnica, el intercambio comercial y el fortalecimiento de vin-
culos entre la compafiia y quienes cumplen un rol clave en la difusion de nuevas tecnologias hacia los productores.

| evento estuvo centrado
E en la evolucion genética

de la soja y en el papel que
desempefa la innovacion como
motor del incremento de la pro-
ductividad agricola. Durante la
actividad, la compania reafirmo6
su compromiso con el desarro-
llo de soluciones adaptadas a las
condiciones productivas del pais,
apostando por materiales con
mayor potencial de rendimiento,
estabilidad y sanidad pararespon-
der a los desafios que enfrenta la
agricultura paraguaya. Uno de los
momentos mas importantes de la
jornada fue la presentacion oficial
de tres nuevas variedades que se
incorporan al portafolio Monsoy,
con M 6188 12X, M 6288 12X y M
6425 12X, todas desarrolladas so-
bre la plataforma Intacta 2 Xtend.

El responsable de Desarrollo de
Productos para Bayer, Enrique
Fretes, fue el encargado de dar a
conocer las novedades durante la
jornada exclusiva para compartir
con la red de multiplicadores. Ex-
plico que este lanzamiento repre-
senta “un hito en este aflo 2026,
ya que las nuevas variedades fue-
ron disenadas para atender seg-
mentos especificos de madurez
y diferentes ambientes de pro-
duccion, incorporando avances
genéticos desarrollados especial-
mente para mejorar la producti-
vidad y brindar mayor seguridad
al agricultor. La primera variedad
presentada fue la M 6188 12X, co-
rrespondiente al grupo de ma-
durez 5.9 y destinada principal-
mente a las zonas de Alto Parana,
Caaguazu y la region sur del pais.
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Fretes destacd que este material
incorpora una tecnologia exclu-
siva de Bayer de tolerancia gené-
tica a la roya de la soja, obtenida
mediante mejoramiento genético.
“Viene a sumar de manera positiva
alo que entrega en performance y
adaptabilidad del producto”, afir-
mo. Ademas, resalté que posee un
destacado perfil sanitario frente a
Phytophthora, enfermedad con-
siderada uno de los principales
puntos de atencién para los pro-
ductores paraguayos. La segunda
incorporacion fue la M 6288 12X,
orientada al segmento de madurez
comprendido entre 6.0y 6.2, reco-
mendada para siembras a partir de
la segunda semana de septiembre.
Este material presenta el paquete
defensivo mas robusto de los tres
lanzamientos, explico.



Anadi6 que es una variedad que
se destaca por ofrecer tolerancia
a roya, Macrophomina, Phytoph-
thora, Cercospora, pustula bac-
teriana y Meloidogyne, nematodo
cuya incidencia viene creciendo
en Paraguay. Asimismo, desta-
c6 que su utilizacion contribuye
a disminuir la presion de enfer-
medades futuras, al dejar “menos
fuente de inoculo para el siguiente
ano”, favoreciendo la sustentabi-
lidad de los sistemas productivos.
El tercer lanzamiento fue M 6425
12X, de grupo de madurez 6.4,
desarrollada para la apertura de
siembras durante el mes de sep-
tiembre. El material fue concebido
para ambientes de productividad
media y alta, destacandose por su
estabilidad entre regiones.
También se presenta un excelen-
te comportamiento sanitario y
elevado potencial de rendimien-
to, complementando de manera
estratégica el portafolio comer-
cial de Monsoy. Se explicoO que
estos materiales comenzaran a
ser evaluados comercialmente
durante la campana 2026/27 y
se proyectan para una adopcion
masiva en la campana 2027/28,
luego de completar el proceso de
validacion en campos demostra-
tivos y vitrinas tecnologicas. Asi-
mismo, la empresa realiz6 una ac-
tualizaciéon técnica del portafolio
comercial vigente, compartiendo
con los multiplicadores informa-
cion proveniente de los ensayos
realizados durante las ultimas
campanas agricolas, incluyendo
el resumen de ensayos 2025 /26.
Se abordaron ajustes en el po-
sicionamiento de variedades ya
conocidas, recomendaciones de
manejo y resultados obtenidos en
diferentes ambientes productivos,
brindando herramientas para una
mejor toma de decisiones junto a
los agricultores. Se desarrollaron
exposiciones relacionadas con las
ultimas tendencias en biotecnolo-
gia, proteccion de cultivos y ma-
nejo agronomico, destacando la

importancia de la genética como
uno de los principales factores
para elevar los techos de rendi-
miento y aportar mayor estabili-
dad frente a escenarios climati-
cos cada vez mas variables. Fretes
remarco que una de las fortalezas
del programa de mejoramiento de
Bayer es la generacion de infor-
macion bajo condiciones locales.
“Probar y experimentar los pro-
ductos en nuestras condiciones
es el camino”, sostuvo, al tiempo
de senalar que la compafia viene
desarrollando variedades adap-
tadas especificamente para Pa-
raguay, independientemente del
programa de mejoramiento bra-
silefio. “Cada vez el agricultor va a
estar teniendo productos mas se-
guros y con posibilidad de explo-
rar mayores productividades en
sus campos”, enfatizé. Otro men-
saje transmitido fue sobre la im-
portancia estratégica de los mul-
tiplicadores dentro de la cadena
de valor de la soja. Desde Mons-
oy se destacO que estos actores
constituyen el principal vinculo
entre la innovacion genética y el
productor, para que la tecnologia
llegué al campo.

ENRIQUE FRETES, RESPONSABLE DE DESARROLLO
DE PRODUCTOS PARA BAYER.
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Se enfatizdé que los aliados son
responsables de acompanar la
correcta adopcion de las nuevas
tecnologias mediante asesora-
miento técnico y recomendacio-
nes ajustadas a cada ambiente
de produccion por lo que, mas
alla del contenido técnico, el en-
cuentro también fue concebido
como un espacio de integracion
y networking entre socios co-
merciales, representantes de la
compania y multiplicadores pro-
venientes de distintas zonas agri-
colas del pais. La agenda incluyo
momentos de intercambio de ex-
periencias, analisis de perspecti-
vas para las préximas campaias
y oportunidades para fortalecer
relaciones comerciales de largo
plazo, culminando con una ex-
periencia gastronémica especial-
mente preparada para los asis-
tentes.

Al cierre de la jornada, la compa-
fia Bayer invito a los productores
a acercarse a la red de multipli-
cadores para conocer en profun-
didad las caracteristicas de los
nuevos materiales y acceder a
informacion técnica de primera
mano, vital para sacar el mejor
provecho del potencial produc-
tivo. “Estamos sumando siempre
tecnologia al agricultor paragua-
yo”, concluy6d el entrevistado,
quien confirm6é que las nuevas
variedades ya estaran presentes
en vitrinas y campos demostrati-
vos durante la campafa inmedia-
ta, marcando el inicio de una nue-
va etapa en la evolucion genética
del cultivo de soja en Paraguay. La
jornada finaliz6 con un almuerzo
y momentos amenos para com-
partir y seguir aprendiendo. CA



EVENTOS

Farmer Show reafirmo
Su crecimiento con
innovacion y tecnologia

LA OCTAVA EDICIGN DEL FARMER SHOW SE DESARROLLO CON EXITO DEL 11 AL 13 DE
JUNIO EN NUEVA TOLEDO, DEPARTAMENTO DE CAAGUAZU, REUNIENDO A PRODUCTO-
RES, EMPRESAS Y REFERENTES DEL SECTOR AGROPECUARIO EN TORNO A LAS ULTI-
MAS INNOVACIONES EN TECNOLOGIA, MAQUINARIA AGRICOLA Y GENETICA.

urante tres jornadas, el
D evento se convirtio en un

punto de encuentro para
la actualizacion técnica y comer-
cial del sector, con una amplia
exposicion de maquinarias, im-
plementos, vehiculos, servicios y
materiales genéticos para cultivos
estratégicos como maiz y sorgo.

El crecimiento sostenido de la
muestra quedo reflejado en la ma-
yor participacion de empresas ex-
positorasy en la creciente presen-
cia de productores provenientes
de diferentes zonas productivas
del pais. Segun los organizadores,
cada ediciéon incorpora nuevas
propuestas y amplia su oferta tec-
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nologica para responder a las ne-
cesidades del campo paraguayo.
Gilmar Lorenzi, director comer-
cial de Farmer Green, destaco
que el Farmer Show continta for-
taleciendo su posicionamiento
como una plataforma para acer-
car las principales novedades del
mercado a los productores.



“Es la octava edicion del Farmer

Show y cada ano va creciendo
mas. Vienen mas productores,
mas empresas de maquinarias,
servicios, rodados y también mas
genética de hibridos de maiz y
sorgo. Cada afio vamos avanzan-
do un poquito”, expreso.

El directivo senald que uno
de los principales objetivos es
acercar a los socios y produc-
tores las mejores alternativas
disponibles en el mercado na-
cional. “Farmer Green es una
sociedad de productores y que-
remos traer lo mejor que existe

a nivel pais para nuestra casa.
Buscamos presentar las noveda-
des para que luego puedan ser
implementadas en los estableci-
mientos productivos”, afirmo.
Asimismo, resalté la importancia
de la participacion de las empre-
sas expositoras, especialmente
del sector de magquinarias, cuya
presencia ha permitido ampliar el
espacio de exposicion y enrique-
cer la oferta del evento.

Al cierre de la muestra, Lorenzi
agradeci6 el acompafamiento
de los expositores y del publico
que, ano tras afio, fortalece el

crecimiento del Farmer Show.
“Estamos muy agradecidos con
las empresas y con todos los visi-
tantes que nos acompaian. Cada
edicion recibimos mas publico y
eso nos impulsa a seguir mejo-
rando”, concluyo.

Con ocho ediciones realizadas, el
Farmer Show se consolida como
uno de los eventos agropecuarios
de referencia en la region de Caa-
guazl, promoviendo la adopcion
de nuevas tecnologias y gene-
rando oportunidades de negocios
para productores y empresas vin-
culadas al sector.

Agrisa destaco soluciones con drones agricolas

grisa presentd sus ultimas
soluciones en tecnologia y
exhibi6 los drones agricolas DJI
Agras T100 y T70P, equipos di-
sefiados para optimizar las apli-
caciones en los cultivos y mejo-

rar la eficiencia de las labores en
el campo.

Fernando Serafini, asesor comer-
cial de Agrisa, destaco el crecien-
te interés de los productores por
esta tecnologia y sefaldé que el
uso de drones agricolas ya se en-
cuentra plenamente consolidado
en varias zonas productivas del
pais. “Estamos trabajando bas-
tante fuerte en Nueva Toledo, es-
pecialmente en aplicaciones con
drones en cultivos de maiz. Hoy
el uso de los drones ya esta con-
solidado y vemos una muy buena
aceptacion por parte de los pro-
ductores”, expreso.

El representante coment6 ademas
que cada vez mas agricultores ad-
quieren sus propios equipos para
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utilizarlos en sus establecimientos,
mientras que otros optan por in-
corporarlos como una herramien-
ta de prestacion de servicios a
terceros, generando nuevas opor-
tunidades de negocio en el sector.
La participacion en Farmer Show
permitié a Agrisa acercar infor-
macion técnica a los visitantes y
demostrar las ventajas que ofre-
cen los drones para la aplicacion
eficiente de productos agricolas,
una practica que continda ganan-
do espacio dentro de la agricultu-
ra moderna.

Los interesados en conocer mas
sobre los drones agricolas y sus
aplicaciones pueden contactar
con Agrisa a través de sus redes
sociales, donde la empresa brin-
da asesoramiento e informacion
sobre sus equipos y servicios. =@
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Grupo Cotripar acerco tecnologia y soluciones integrales

1 Grupo Cotripar participd

una vez mas de Farmer Show,
reafirmando su compromiso con
los productores de la region me-
diante la presentacion de maqui-
narias, implementos y soluciones
integrales para el sector agricola.
Fernando Grutter, gerente de la
sucursal Campo 9, destacd que
la presencia de la empresa en
la muestra tuvo como princi-
pal objetivo acercar a los clien-
tes las diferentes tecnologias y
marcas que forman parte de su
portafolio.
Durante el evento puso especial
énfasis en la linea de tractores
Valtra, reconocida por su desem-
peno y confiabilidad en el campo.
Asimismo, exhibié equipos y solu-
ciones de otras marcas represen-
tadas por la empresa, entre ellas
GTS y Kuhn, brindando a los visi-
tantes la oportunidad de conocer
de cerca las caracteristicas y ven-
tajas de cada producto.
Grutter sefialé que espacios como

Farmer Show permiten fortalecer
el vinculo con los productores y
ofrecer asesoramiento técnico
para que puedan elegir las herra-
mientas mas adecuadas para sus
necesidades.

Ademas, recorddé que el Grupo
Cotripar cuenta con una sucur-
sal estratégica en Campo 9, desde
donde brinda atencion integral a
los clientes de la region. La unidad
dispone de servicio técnico espe-
cializado, provision de repuestos
y soporte posventa, garantizando
acompanamiento permanente a
los productores.

“Estamos cubriendo toda la re-

gion de Caaguaz( con una es-
tructura preparada para respon-
der a las necesidades del sector
productivo, ofreciendo no solo
maquinarias de calidad, sino tam-
bién respaldo y atencion especia-
lizada”, expreso.

Con su participacion en Farmer
Show, el Grupo Cotripar ratifico
su apuesta por el desarrollo agri-
cola de la zona, acercando inno-
vacion, tecnologia y servicios que
contribuyen a mejorar la eficien-
cia y productividad de los esta-
blecimientos agropecuarios.

Tracto presento sus innovaciones y lanzo un nuevo tractor

a empresa Tracto particip6 de

la octava edicion de Farmer
Show donde exhibi6é sus princi-
pales innovaciones en maquinaria
agricola y reafirmo su compromi-
so con el acompafiamiento técni-
co a los productores de la region.
Durante el evento, la firma desta-
c6 el lanzamiento del nuevo trac-
tor Lovol de 220 HP, una maquina
disefiada para responder a las exi-
gencias de los sistemas producti-
vos modernos y que llega al mer-
cado con grandes expectativas.
Richard Silva, asesor comercial
de Tracto, sefial6 que este nuevo
modelo esta teniendo una exce-
lente aceptacion en la zona. “Es-
tamos presentando el lanzamien-
to del tractor Lovol de 220 HP, un
equipo que viene pisando fuerte
en la region y que se posiciona

junto a los equipos JF como una
de las alternativas mas interesan-
tes para los productores en esta
temporada de cosecha”, expreso.
El representante de la empresa
resalté ademas que, mas alla de la
calidad de los equipos, uno de los
principales diferenciales de Trac-
to es el respaldo que ofrece a sus
clientes a través de su servicio
técnico y de posventa. “Una vez
mas queremos recalcar el servi-
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cio técnico y el servicio de pos-
venta que caracterizan a Tracto.
Sabemos que hoy el productor
necesita respuestas rapidas y
acompanamiento  permanente
para mantener la eficiencia de sus
operaciones”, afirmd.

Para brindar una atencién mas
cercana y eficiente, la empresa
cuenta con una sucursal estra-
tégica en Campo 9, desde donde
atiende a productores de la re-
gion y ofrece soporte técnico es-
pecializado. La participaciéon en
Farmer Show permitié a Tracto
fortalecer su vinculo con los pro-
ductores, mostrar las Gltimas no-
vedades de su portafolio y reafir-
mar su apuesta por la innovacion,
la tecnologia y el servicio como
pilares fundamentales para el de-
sarrollo del sector agropecuario.



NK Semillas expuso sus hibridos destacados

K Semillas particip6é con ma-

teriales que se destacan por
su rendimiento, sanidad y adap-
tacion a las condiciones produc-
tivas de la region.
Marcos Villalba, coordinador de
semillas de Importadora Alemana,
sefialdé que la empresa exhibio los
hibridos NK 401 VIP3 y NK 501 VIP3,
materiales que vienen mostrando
excelentes resultados en diferentes
zonas productivas del pais.
“El NK 401 VIP3 y el NK 501 VIP3
estan demostrando un muy buen
desempefio en campo, con un
potencial productivo bastante
interesante, buena sanidad y una
optima tolerancia a la cigarrita”,
destaco Villalba.
Explico ademas que ambos hibri-

dos se caracterizan por su versa-
tilidad, ya que pueden utilizarse
tanto para la produccion de gra-
no como para la elaboracion de
silaje, ofreciendo una alternati-
va rentable para los productores
agricolas y ganaderos.

“Son hibridos de doble propésito
y también estamos obteniendo
muy buenos resultados en silaje,
lo que brinda una opcién adicio-
nal para los establecimientos que
integran agricultura y produccion
pecuaria”, agrego.

La presencia de NK Semillas en
Farmer Show permiti6é acercar a
los productores informacion téc-
nica sobre los materiales disponi-
bles y mostrar en campo el com-
portamiento de los hibridos ante

los desafios productivos actuales.
Villalba recordé ademas que Im-
portadora Alemana cuenta con una
oficina en Nueva Toledo, desde
donde brinda atencién, asesora-
miento técnico y acompanamiento
a los productores de la zona, for-
taleciendo su compromiso con el
desarrollo agricola regional.

Agrotec destaco la innovacion genética de Pioneer

grotec formo parte de la octava

edicion de Farmer Show 2026
donde presentd a productores y
técnicos las principales novedades
de su portafolio de hibridos de maiz
Pioneer, reafirmando su compro-
miso con la productividad y la inno-
vacion en el campo paraguayo.
Vinicios Mattei, gerente regional
de Agrotec Campo 9, expreso su
satisfaccion por participar una
vez mas en uno de los eventos
agricolas mas importantes de la
region. “Estamos en la octava edi-
cion de Farmer Show 2026. Es un
gusto estar en este lindo evento
donde Agrotec trae todo su por-
tafolio de hibridos de maiz Pio-
neer para los productores para-
guayos”, manifesto.
Durante la muestra, la empresa
exhibié su linea completa de hi-
bridos adaptados a las distintas
condiciones productivas del pais,
destacando materiales que com-
binan alto potencial de rendi-
miento, estabilidad y sanidad.
Entre los hibridos presentados
sobresale el P3322 PWU, uno de

los materiales mas utilizados por
los productores paraguayos de-
bido a su elevado potencial pro-
ductivo y excelente estabilidad
agronOmica. Segin Mattei, este
hibrido ha demostrado un des-
tacado comportamiento en am-
bientes de media y alta producti-
vidad, consolidandose como una
de las principales opciones para
la produccioén de maiz en el pais.
Asimismo, Agrotec presento el
hibrido P40537PWU, uno de los
lanzamientos recientes de la
compania, que llega para ampliar
las alternativas disponibles para
los agricultores que buscan maxi-
mizar sus rendimientos mediante
genética de ultima generacion.
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Pensando en la proxima campana
agricola, la empresa también ade-
lant6 nuevos materiales que esta-
ran disponibles para el mercado
paraguayo. Entre ellos se encuen-
tra el P30035 PWU, un hibrido si-
per precoz que ofrece mayor flexi-
bilidad en el manejo de las ventanas
de siembra y cosecha, ademas del
P35200 PWU, un hibrido de ciclo
precoz desarrollado para respon-
der a las exigencias de los sistemas
productivos modernos.

La participacion en Farmer Show
permiti6 a Agrotec mostrar el
desempeno de sus materiales y
fortalecer el contacto directo con
los productores, acercando tec-
nologias que contribuyen a mejo-
rar la eficiencia y la rentabilidad
de los cultivos.

Con una propuesta enfocada en
genética de alto rendimiento y
soluciones adaptadas a las nece-
sidades del agricultor paraguayo,
Agrotec continta apostando por
la innovacién para acompanar el
crecimiento sostenible de la pro-
duccién nacional. CA
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HASTA B ANOS DE PLAZO TASAS DESDE 6,50 1 AND DE GARANTIA

sin limite de hora

PALA GARGADORA e

CARACIDAD DELEVANTE

3.500 KG

*Consultar planes que aplican.
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Casa Central: Av. Atigar N® 1945, Asuncion Tel.: (021) 214 114 - Suc. Encarnacion: Ruta 6 Km. 10 Tel.: (071) 218 2900
Suc. Loma Plata (Chaco): Av. Central 1315 Tel.: (0492) 253 180 / 253 267 - Suc. Santa Rita: Ruta 6 Km. 212.5 Tel.: (0673) 221 045 [ 220 151
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