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Un bosque de
oportunidades para
convertir en realidad

a proyeccion de la industria forestal paraguaya

de facturar entre 3.000 y 5.000 millones de déla-
res al afio, hasta alcanzar incluso esa cifra magica de
5.000 millones, marca un punto de inflexién para la
economia nacional. No se trata solo de cifras; se trata
de imaginar un nuevo motor de desarrollo que trans-
forme la estructura productiva, genere empleos de
calidad y posicione al pais como un referente regional
en manejo sostenible de recursos.
Datos de la Federacion Paraguaya de Madereros (Fe-
pama) sefialan que hoy Paraguay cuenta con unas
300.000 hectareas plantadas, muy por debajo de su
potencial real, de llegar a 3 millones de hectareas sin
sacrificar la ganaderia ni la agricultura. Este dato no
es casualidad: subraya que la clave esta en ampliar el
aprovechamiento forestal de forma planificada, soste-
nible y con valor agregado, para mover la economia sin
sacrificar otras actividades productivas.
Traducido en ingresos, actualmente el sector genera
unos USD 100 millones de dolares por afoy, si se toma
como referencia el potencial, se estaria haciendo una
proyeccién en produccion y exportacion que se con-
viertan en una suma nada despreciable de entre USD
3.000 y USD 5.000 millones de ingresos anuales. Es
por ello que desde el gremio se viene trabajando en
fortalecer al sector, incluso con propuestas viables, en
la optica de sus referentes.
Es un punto a tener en cuenta, mas todavia cuando al-
gunos dirigentes del ambito de la produccion también
se muestran preocupados por el nuevo frente que
se viene gestando desde hace tiempo entre sectores
contrarios y que empiezan a ver a la reforestaciéon con
el siguiente escenario para una nueva batalla bajo el
argumento de confrontar ambiente y produccién. Es
un tema que empieza a marcar presencia en el debate
de los gremios y de las oenegés.
Entre tanto, la Fepama igualmente construye puentes
para unir proyectos, ideas, con realidades. Una inicia-
tiva sin dudas es la nueva edicion de la Expo Madera
2025, a realizarse del 12 al 14 de septiembre en el Puer-
to de Asuncion, como un escaparate para atraer inver-
sion, mostrar capacidades y debatir retos pendientes,
entre ellos manejo forestal sostenible, certificaciones
ambientales, marcos legales, captura de carbono y
tendencias de mercado.
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ACTUALIDAD

Hortipar 2025, con grandes innovaciones y atractivos

H ortipar, creado en 2018, bus-
ca ofrecer un espacio exclu-
sivo para el productor horticola,
con foco en el pequeno produc-
tor, segn explico su coordinador
general, Ing. Agr. Juan Manuel
Gonzalez. Afadié que se apunta
a una edicion recargada de in-
novaciones y atractivos. Durante
tres dias, la feria reunird mas de
50 stands de empresas del sector
horticola, tecnologico, agroindus-
trial y de maquinaria, con charlas,
capacitaciones, demostraciones
en campo y lanzamientos de pro-
ductos. Entre las novedades des-
tacan la inauguracion del campo
experimental de Ocean Quality,
que permanecera abierto de for-
ma permanente para brindar ase-
soramiento técnico directo a
productores; el laboratorio per-
manente de Plasmuda, orientado
al desarrollo de soluciones espe-
cificas para el sector; muestras de
nuevos materiales plasticos para
cultivos protegidos (media som-

bra, estructuras para invernade-
ros, entre otros); la incorporacion
de piscicultura y produccion de
pequenos animales por primera
vez en la feria y un espacio de-
dicado a la apicultura y aves, con
posibilidad de demostrar hoteles
de insectos para la polinizacion
de flores, ademas de la imponen-
te muralla de girasoles, que vol-
vera a ser un atractivo visual del
evento. Ademas de su perfil téc-
nico y profesional, Hortipar man-
tiene su caracter abierto a toda la
comunidad y ofrece propuestas
para toda la familia, como el es-
pacio “Hortiniflos”, pensado para

que los chicos aprendan de forma
didactica sobre la produccion de
alimentos, el cuidado del ambien-
te y el valor del trabajo agricola.
“Queremos que cada productor
que visite Hortipar se lleve herra-
mientas reales para aplicar en su
chacra. Por eso damos prioridad
a la transferencia directa de tec-
nologia y conocimiento”, conclu-
y6 Gonzalez. El evento sera del 23
al 25 de septiembre de 2025, en
el predio del Centro Tecnologico
Agropecuario del Paraguay (Ce-
tapar), en Yguazu (Alto Parana),
con entrada y estacionamiento
gratuito, en el horario de 8 a 17.
Es organizado por la Fundacion
Nikkei - Cetapar y lleva por lema
“Tecnologia, Innovacion y Sus-
tentabilidad: Cultivando el Futuro
del Sector que Alimenta el Pais”,
por lo que la propuesta que se
prepara para su séptima edicion,
se presenta como mucho mas que
una feria: es un movimiento que
impulsa el crecimiento sostenible
del agro paraguayo, pues tiene
como objetivo central promover
la horticultura como motor de
desarrollo productivo, rentable y
sostenible, conectando saberes,
tecnologias y oportunidades de
negocio, ademas de generar valor
real a lo largo de toda la cadena
horticola, desde el campo hasta la
mesa del consumidor. CA

Caida de ingresos por menos envios y precios bajos

asta el séptimo mes del afo,

los envios de granos de soja
desde Paraguay permitieron el
ingreso de USD 1777 millones, es
decir, USD 751 millones menos
que el mismo periodo de 2024,
conforme datos de la Camara
Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y
Oleaginosas (Capeco). Esta pér-
dida se debe a la merma de las
partidas que, hasta julio llega-

CAMPO AGROPECUARIO | &

ron, a 4.8 millones de toneladas,
una caida de 1.5 millones, y a la
baja cotizacion internacional del
commodity. El menor volumen
embarcado y la baja cotizacion
internacional repercutieron en
el ingreso de divisas, mientras
que hasta el séptimo mes del afio
pasado los envios habian genera-
do USD 2529 millones. Desde la
Asesoria de Comercio Exterior
de Capeco, se explico que, si bien
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existe una menor exportacion
del grano, la mayor industrializa-
cion del grano permitié una me-
jora en los envios tanto de aceite
como de harina de soja. En gene-
ral, el complejo soja permitié un
ingreso de divisas de USD 2493
millones, mientras que hasta ju-
lio de 2024 habia generado USD
3252 millones, una disminucion
que refleja la caida en los precios
internacionales del grano. CA






ACTUALIDAD

Variacion interanual positiva en industria de oleaginosas

asta el mes de julio, la in-

dustrializacion de soja ha
alcanzado 1.982.381 toneladas,
volumen que mejora en mas de
200 mil toneladas al promedio
de lo conseguido en el mismo
periodo en los ultimos tres afnos
sin sequia, informé la Camara
Paraguaya de Procesadores de
Oleaginosas y Cereales (Cappro),
en su boletin correspondiente al
mes de julio. En ese sentido, se
destaco el 6ptimo registro al ini-
cio del segundo semestre, con
mas de 333 mil toneladas, ha lle-
vado también a que la variacion
interanual pase a ser positiva, por
primera vez en el ano. El creci-
miento de la industrializacién,
en comparacion a julio del 2024,
alcanz6 un 3% constituyéndose
en una muestra clara de lo anti-
cipado en las proyecciones para
el segundo semestre, de que seria
bastante positivo para la industria
aceitera y, en consecuencia, para
toda la economia nacional. Con el
aumento en la industrializacion

de materias primas, se consegui-
ra generar mas ingresos por la
venta al mundo de productos con
valor agregado, y se aprovechara
mejor el potencial del sector con
el efecto derrame para sectores
conexos, lo que se transforma en
mas empleos para las familias de
todo el Paraguay. Con respecto a
la capacidad empleada, el proce-

samiento de soja registrado has-
ta el mes de julio representa una
utilizacion del 80% de la capaci-
dad instalada de nuestras indus-
trias procesadoras de oleagino-
sas, porcentaje que implica una
mejoria de 2 puntos porcentuales
conrelacién a lo registrado al cie-
rre del primer semestre. El creci-
miento es incluso mas significa-
tivo si lo comparamos con el 71%
de utilizaciéon, promedio que se
habia conseguido en otros meses
de julio en los dltimos tres afnos
en los que la sequia no afect6 la
produccion. Ademas de lo auspi-
cioso que resulta este indicador
en las comparaciones, deja tam-
bién un mensaje interesante que
incluso con la reducciéon de las
presiones internacionales sobre
nuestra materia prima, la indus-
tria sigue teniendo espacio para
crecer y seguir agregando valor
a las oleaginosas producidas en
suelo paraguayo, de modo a se-
guir cimentando el desarrollo de
nuestra economia. CA

Difusion de nuevas variedades de frutilla

| Instituto Paraguayo de Tec-

nologia Agraria (IPTA) informo
que ha transferido a productores
de todo el pais aproximadamente
11.779.000 plantines (mudas) de
variedades nacionales de frutilla,
cubriendo una superficie estima-
da de 210 hectareas, segiin una
publicaciéon de la agencia oficial
de noticias IP Paraguay. Segun
la informacién, las variedades,
desarrolladas y registradas por
el IPTA, destacan por su alto po-
tencial productivo, resistencia a
enfermedades y adaptacion a las
condiciones agroclimaticas loca-
les. Entre las variedades registra-
das se destacan la FESTIVAL, de
notable dulzura, frutos firmes y
alta productividad, muy valora-
da en el mercado por su calidad
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y rentabilidad; y la FRANCESITA,
con alta tolerancia a enfermeda-
des como la antracnosis y gran
prolificidad, ofreciendo estabi-
lidad para pequenios y medianos
productores. Ademas, se resalta
como tecnologia clave el empleo
de plantas madres libres de virus,
atendiendo que el IPTA promueve
mudas mediante cultivo in vitro
para asegurar la sanidad y la ca-
lidad geneética. Esta tecnologia se
ha transferido a productores mul-
tiplicadores y se ha coordinado
con departamentos, municipios
y MAG (Ministerio de Agricultura
y Ganaderia), sentando las bases
para la instalacion de semilleros
locales en distintas zonas. Final-
mente, se destacd que ya fueron
distribuidas mas de 47 mil plantas
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madres en los departamentos de
Concepcion, San Pedro, Cordi-
llera, Guaira, Caaguazu, Caaza-
pa, Itaptia, Misiones, Paraguari,
Alto Parana, Central, Neembucd,
Amambay, Canindeyu, Presidente
Hayes y Boquer6on. CA
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Récords en molienda y divisas impulsan el
semestre agroexportador

1 agro argentino atraves6 un semestre de dinamismo, marcado

por récords historicos en molienda y en ingreso de divisas, de
acuerdo con datos proporcionados por el monitor agroindustrial de
la Camara de la Industria Aceitera de la Republica Argentina (CIARA
CEC). En junio, la molienda de girasol alcanzé un récord para ese
mes, con 489 mil toneladas, lo que representa un aumento del 4,5%
respecto de mayo. Ademas, el acumulado del primer semestre tre-
p6 a 2,235 millones de toneladas, impulsado por una mayor produc-
cion local y una demanda internacional firme de aceites.
Por otro lado, el ingreso de divisas en julio marcé también un
récord mensual, con USD 4.102 millones, un 10% mas que en ju-
nio (USD 3.706 millones). Entre enero y julio, el agro gener6 USD
19.521 millones, un 43% por encima del mismo periodo de 2024,
convirtiéndose en el tercer mayor registro historico para ese lap-
so. La industria aceitera también mostro sefiales de expansion. La
molienda de soja en junio llegd a 4,055 millones de toneladas, un
incremento del 4,4% mensual y el segundo volumen maés alto de
los ltimos cinco afios.

Fuerte crecimiento de la produccion de
leche en el primer semestre

a produccion nacional de leche present6 un notable creci-

miento en los primeros seis meses de 2025. Entre enero y ju-
nio, se registré un incremento del 12% respecto del mismo perio-
do del ano anterior, de acuerdo al ultimo analisis de la Direccién
Nacional de Lecheria con base en datos del INDEC, consolidando
una tendencia positiva en todos los eslabones de la cadena.
En paralelo, el stock de vacas lecheras mostré una recuperacion
significativa: segun los tableros dindmicos del SENASA, en 2025
se verifico un aumento del 5,3% frente a 2024, fortaleciendo la
base productiva para sostener el crecimiento.
Uno de los factores clave detras de este impulso es la adopcion
de nuevas tecnologias en el tambo. El uso de robots ordefiadores
crecié de 370 equipos instalados en 2023 a mas de 550 en la ac-
tualidad, marcando un avance notable hacia la automatizacion, la
eficiencia y el bienestar animal.
Asimismo, el nimero de rotativos de ordefie se duplico, alcan-
zando las 40 instalaciones en todo el pais, optimizando los proce-
sos y permitiendo un manejo mas agil de grandes rodeos.
El informe destaca que estos avances evidencian un cambio de
paradigma en la lecheria argentina, que no solo incrementa sus
volimenes, sino que lo hace con un fuerte anclaje en la innova-
cion, el financiamiento, la mejora continua y la competitividad
internacional.

Comenz0 la campana de girasol

a Bolsa de Cereales de Buenos Aires dio inicio a la campana

2025/26 de girasol con un avance de siembra del 7,2 % de un
area proyectada en 2,6 millones de hectareas. Las labores hasta
el momento se concentran en el noreste del area agricola, en las
zonas primicia para la oleaginosa. A diferencia de los tltimos afios,
la campana arranca con buenas reservas en el perfil, que le per-
mitirian no solo recuperar el area resignada en campanas previas,
sino también implantar el cultivo en la ventana éptima de siembra.

FUENTE
I

La faena vacuna crecio y los precios
de la carne marcaron nuevos récords

L a faena de vacunos en Argentina alcanzo
en julio 1.244.608 cabezas, un incremento
del 10% en comparacion con el mes anterior,
de acuerdo con cifras publicadas por la Di-
reccion Nacional de Control Comercial Agro-
pecuario (DNCCA) y difundidas por el Rosgan.
El crecimiento mensual se dio principalmen-
te en las categorias de novillitos (+12%) y va-
quillonas (+13%). Sin embargo, en la compara-
cion interanual, el dato mostr6 una leve caida
del 1,4%, con retrocesos en la mayoria de las
categorias, salvo los novillos, que registraron
una suba del 5%, superando las 95.500 cabe-
zas. En el acumulado de los primeros siete
meses del ano, la faena totaliz6 7,855 millones
de cabezas, un volumen similar al del mismo
periodo de 2024, pero con incrementos del
12% en novillos y del 6% en vaquillonas.

En tanto, el relevamiento de precios mi-
noristas del Instituto de Promocion de la
Carne Vacuna Argentina (IPCVA) mostro
que en julio los cortes vacunos subieron en
promedio 1,4% respecto del mes anterior.
En lo que va del ano, el aumento acumulado
asciende al 31,2%, mientras que en la com-
paracion interanual alcanza el 58,2%.

Por su parte, el pollo fresco registré un alza
del 4,4% mensual, con un acumulado del
25,05% en siete meses y del 51,7% en un afo.
En tanto, el precio del pechito de cerdo bajo
0,4% en julio, aunque suma un 8% de suba
en el ano y un 57,9% interanual.

6,9 millones de hectareas y proyeccién
de 20 millones de toneladas

C on la siembra finalizada en Buenos Aires
y La Pampa, el area triguera nacional se
ubica en 6,9 millones de hectareas, la misma
superficie que en la campana récord 2021/22.
Bajo un clima normal y con rindes promedio,
podrian lograrse 20 millones de toneladas,
indico la Bolsa de Comercio de Rosario en su
informe semanal. En el norte, las lluvias de ju-
lio mejoraron notablemente el estado de los
cultivos, aunque atn se esperan precipitacio-
nes para regularizar las emergencias de trigo
en zonas como Santiago del Estero, donde
se sembré menos de lo previsto por falta de
agua. En Chaco, los lotes lucen parejos, aun-
que la demanda hidrica crece con la evapo-
transpiracion y el avance del ciclo.
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MERCADO

Cautela e inversion moderada
marcan el ritmo del mercado de
maquinaria agricola

E ntre enero y julio de 2025 se
comercializaron en el pais
un total de 826 tractores, 73 co-
sechadoras y 49 pulverizadores,
segin datos proporcionados
por la Camara de Distribuidores
de Automotores y Maquinarias
(CADAM).

En el segmento de tractores, John
Deere se mantiene como lider in-
discutido con una participacion
del 40% del mercado. Le siguen
Massey Ferguson, con un 18%, y
New Holland, con el 11%.

En cuanto a cosechadoras, la
preferencia también se inclina
por John Deere, que domina con
un 44% del total de ventas. En
segundo lugar se ubica New Ho-
lland, con un 34%, y en tercero,

so. Las decisiones de inversion
contintan siendo prudentes, a
la espera de un panorama eco-
nomico mas estable que ofrez-
ca mayor previsibilidad para los
productores.

TRACTORES

VENTAS HASTA JULIO

Fuente: Cadam.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA JULIO

Fuente: Cadam.

John Deere 32
New Holland 25
Case n
Massey Ferguson 4
CLAAS 1
Total 73
PULVERIZADORES

VENTAS HASTA JULIO

Fuente: Cadam.

Case [H, con un 15% de partici- John Deere 333
pacion. Massey Ferguson 150  Jacto 16
Dentro del rubro de pulveriza- New Holland 95 Case IH ?
dores, Jacto encabeza las ven- Valtra 90 John Deere 7
tas con un 32% del mercado. En  Case 72  Massey Ferguson 6
segunda posicion se encuentra Yto 37 New Holland 4
Case IH con el 18% y John Dee- | gyol 19  KS 3
re se ubica en tercer lugar con  Fjrmtrac 18 Kuhn 2
o)
un 14%. LS 10 Horsch i
Alas puertas de una nueva cam- FENDT 7 Val 1
pafa agricola, el sector de ma- altra
quinaria se mantiene cautelo- Total 826 Total 49
Cotizaciones en Chicago (25-08-25)
S0JA MAIZ TRIGO
Set-25 380 Set-25 154  Set-25 186
Nov-25 388 Dic- 25 163  Dic-25 195
Ene-26 395 Mar-26 170 Mar-26 220
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ENTREVISTA

ALFRED FAST, PRESIDENTE DE FECOPROD
Queremos seguir

sembrando esperanzay
futuro para el Paraguay

EN OCASION DEL 50° ANIVERSARIO DE LA FEDERACION DE COOPERATIVAS DE PRO-
DUCCION (FECOPROD), EL PRESIDENTE DE LA INSTITUCION, ING. AGR. ALFRED FAST,
reflexiona sobre el recorrido histarico, los logros del cooperativismo en el pais y los
desafios hacia el futuro. En esta entrevista, destaca el valor de las personas, el trabajo
colectivo y el compromiso con el desarrollo rural como pilares del modelo cooperati-
vo. “Queremos seguir sembrando esperanza y futuro para el Paraguay”, enfatizo.

_P: ;Como se siente celebrando los 50 afios de la Fecoprod?
_R:Muy contento de poder ser parte de este mo-
mento. Es un lugar privilegiado el que ocupamos
hoy los actuales directivos de la Fecoprod. Re-
cibimos un enorme apoyo de nuestras coopera-
tivas socias, a las cuales nos debemos, y esta-
mos profundamente agradecidos porque hace
50 anos hubo personas con visién que iniciaron
este gran trabajo.

A lo largo del tiempo, la Federacion logré mucho.
Hoy somos una organizacion bien estructurada,
con un gran equipo de cooperativistas y colabo-
radores. Estamos contribuyendo al desarrollo del
pais gracias a la idea cooperativa, que sostiene que
lo que uno solo no puede alcanzar, muchos en con-
junto si lo logran. Ese es nuestro lema, y por eso
siempre promovemos el trabajo colectivo, espe-
cialmente a través de las cooperativas.

_ P: ;Qué resultados destacaria de estas cinco décadas de
trabajo?

_ R: El cooperativismo le dio al Paraguay la opor-
tunidad de que muchas familias puedan crecer y
prosperar, especialmente los pequefios y medianos
productores. Ese es el gran aporte de la Federacion.
En una cooperativa, muchos productores pequefios
pueden unirse y lograr cosas grandes. Gracias a la
capacitacion, la educacion y nuestros valores, estas
cooperativas han crecido y hoy en dia son organiza-
ciones de gran escala. Muchas comenzaron en pe-
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quenas chozas en la déca-
da del 50, 60,70 u 80, y hoy
son gigantes en su rubro.

_ P: ;Qué mensaje le gustaria
transmitir en esta celebracion?
_ R: Primero, gracias a
Dios, porque nos bendi-
jo durante estos 50 anos.
También gracias a nues-
tras cooperativas socias, a nues-
tros colaboradores, y a los directi-
vos de las cooperativas que forman
parte de esta gran familia. Agra-
decemos también la oportunidad
de trabajar junto con el gobierno
y otras instituciones, porque solo
con trabajo conjunto se puede ge-
nerar prosperidad en el pais.

_P: ;Hacia donde apunta la Fecoprod en
adelante?

_ R: Vamos a seguir con nuestra
vision basada en la produccion y
en los valores que sostenemos.
Vamos a defender la vida, la fami-
lia, la propiedad privada, el libre
mercado, la democracia, las liber-
tades individuales y a las familias
productoras del campo.

Y no solo a las que estan organi-
zadas en cooperativas; también
queremos apoyar a todos los pro-
ductores del campo, estén o no
cooperativizados.

_P: ;Podria compartir algunos numeros
que reflejen la magnitud de la Fecoprod?
_R: Actualmente, la Fecoprod esta
compuesta por 34 cooperativas
de produccioén, que retinen a mas
de 198.000 miembros, de los cua-
les 40.000 son productores ac-
tivos. Manejamos mas de 3.600

Hoy somos una organizacion bien
estructurada, con un gran equipo de
cooperativistas y colaboradores. Estamos
contribuyendo al desarrollo del pais
gracias a la idea cooperativa, que sostiene
que lo que uno solo no puede alcanzar,
muchos en conjunto si lo logran.

millones de dolares en activos y
generamos ingresos por ventas
que superan los 3.700 millones de
dolares. Participamos en sectores
diversos como la produccion avi-
cola, carnica, industrial y mas. En
total, nuestras cooperativas em-
plean a mas de 14.000 personas.

Pero mas alla de los nimeros, lo
mas importante es nuestro com-
promiso con el desarrollo rural.
En los ultimos 12 anos, hemos
administrado alrededor de 26
millones de doélares, en alian-
za con instituciones nacionales
e internacionales, destinados a
pequenos y medianos produc-
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tores, familias rurales y
proyectos de desarrollo.
Esto ha tenido un impac-
to muy grande, no solo
en el crecimiento de las
cooperativas, sino tam-
bién en el desarrollo te-
rritorial de sus zonas de
influencia.

_P: ;Como resume el legado recibido y
la responsabilidad hacia el futuro?

- R: Lo que se desarroll6 en estas
cinco décadas es el resultado de
una herencia valiosa que recibi-
mos de nuestros mayores. Tene-
mos la responsabilidad de honrar
ese legado y proyectarlo al futuro.
Nuestra mayor riqueza son las
personas, creadas por Dios a su
imagen. Todo lo que se hace en el
mundo es porque existe la espe-
ranza. Ojala que, como federacion,
podamos siempre sembrar espe-
ranza y futuro para la gente en este
hermoso pais que llamamos nues-
tra patria: el Paraguay. CA




BOX EMPRESARIAL

Rieder & Cia. fue coanfitrion
de la visita presidencial a la
planta de valtra en finlandia

RIEDER & CiA., DISTRIBUIDOR OFICIAL DE VALTRA EN PARAGUAY DESDE 1983, FUE COANFI-
TRION, JUNTO A VALTRA FINLANDIA, DE LA VISITA OFICIAL DEL PRESIDENTE DE LA REPU-
BLICA DEL PARAGUAY, SANTIAGO PENA, A LA PLANTA CENTRAL DE VALTRA EN SUOLAHTI.
La visita formd parte del Paraguay-Finlandia Summit 2025, un encuentro de alto nivel
que reunio a autoridades nacionales y a mas de 50 empresas paraguayas Y finlandesas.

| evento tuvo como obje-
E tivo principal fortalecer la

cooperacion entre ambos
paises y explorar nuevas opor-
tunidades de inversion en secto-
res estratégicos como el forestal,
agricola, energético y tecnologico.
Durante la jornada, de la mano de
Valtra, la delegacion paraguaya

pudo experimentar “The Future of
the Farm”, una vision integral del fu-
turo de la produccion agropecuaria
basada en sostenibilidad, automa-
tizacion y conectividad. Ademas,
conocieron de cerca la versatilidad
de los tractores Valtra, reconocidos
mundialmente por su eficiencia y
robustez, especialmente en aplica-
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ciones exigentes como agricultura,
silvicultura, servicios municipales,
tareas gubernamentales.

En su intervencion, el presidente
Santiago Pena resalté las condi-
ciones que posicionan a Paraguay
como un destino atractivo para
inversiones estratégicas. Sefald
que el pais cuenta con una econo-
mia estable, una matriz energética
100 % renovable, un bono demo-
grafico favorable, asi como tierra
fértil y una ubicacion estratégica
en el corazon de Sudamérica, lo
que lo convierte en una plataforma
ideal para la produccion sostenible
y la industrializacion regional. Los
directivos de Valtra expresaron su
respaldo a esta vision, destacan-
do el compromiso de largo plazo
con el desarrollo del Paraguay y
la alianza estratégica con Rieder
& Cia., que durante mas de cuatro
décadas ha acompaiiado la evolu-
cion del agro nacional acercando
tecnologia de clase mundial a los
productores paraguayos.

Rieder & Cia. celebra esta visita
como un hito historico, que con-
solida su vision de futuro, su rol
como socio estratégico del desa-
rrollo nacional y su compromiso
con una agricultura y una fores-
teria mas eficientes, sostenibles e
inteligentes. CA



BOX EMPRESARIAL

Agrisa compartio experiencia
en el Primer Simposio de
Drones Agricolas en Paraguay

AGRISA PARTICIPO ACTIVAMENTE DEL PRIMER SIMPOSIO SOBRE EL USO DE DRONES
AGRICOLAS EN PARAGUAY, ORGANIZADO EL 12 DE JULIO EN LA SEDE DE LA ASOCIACION

DE INGENIEROS AGRONOMOS DEL PARAGUAY (AIAP), EN ASUNCION. El evento reunid
a profesionales y estudiantes interesados en conocer los avances y aplicaciones
de esta tecnologia que esta revolucionando la agricultura nacional.

urante la jornada, Agrisa
D ofreci6 dos charlas téc-

nicas donde compartio
su experiencia practica en el uso
de drones, enfocandose en solu-
ciones reales para el productor.
Roberto Guillén, responsable de
asistencia técnica, destacé que
mas alla del equipo, lo fundamen-
tal es el uso eficiente de la tecno-
logia. “El DJI T50 ya es conocido,
pero nos enfocamos en mejorar
las practicas de aplicacion, basan-
donos en recomendaciones reales
de nuestros clientes”, explico.
La empresa acompana integral-
mente a los usuarios con capaci-
taciones, soporte técnico y ase-
soramiento especializado para
garantizar una aplicacion precisa
y responsable. Actualmente, mas

de 300 drones agricolas operan
en Paraguay, y el 45% proviene de
Agrisa, consolidandola como lider
en el sector.

Osvaldo Cano, coordinador co-
mercial, compartié el recorrido
de la empresa desde su inicio en
2022. “Comenzamos con cinco
drones y sin estructura técnica.
Hoy contamos con cobertura na-
cional, centros de servicio, y una
red de soporte solida”, senalo.
Agrisa trabaja actualmente con el
modelo DJI Agras T50, con capa-
cidad de 40 litros. Ademas, Cano
anuncio el lanzamiento oficial en
Latinoamérica —previsto para el
mes de julio— de nuevos modelos
con capacidades de 70 y 100 litros,
ampliando la oferta para el mer-
cado regional. La firma agradecio
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a la AIAP por el espacio brindado
y reafirmé su compromiso con el
desarrollo tecnolégico del agro
paraguayo. “Este simposio es el
punto de partida de una transfor-
macion. Los drones llegaron para
quedarse y seguiremos acompa-
flando al productor con solucio-
nes concretas”, concluyeron. CA




las malezas de hoﬁs‘*anchas con un
herbicida preparado para todo.
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BOX EMPRESARIAL

Agrisa presento nuevos
drones agricolas con lo ultimo
en tecnologia de punta

EL LANZAMIENTO FUE EN LA RECIENTEMENTE CONCLUIDA EXPO PARAGUAY ARP 2025,
EN SU STAND, CON PRESENCIA DE DIRECTIVOS, COLABORADORES, INVITADOS Y RE-
PRESENTANTES INTERNACIONALES DE FABRICA. Las dos unidades exhibidas fueron
ponderadas por ofrecer lo mas moderno para el sector, con disefios mejorados,
capaz de permitir resultados mas eficientes. Incluso, se adelanto la alta deman-
da por los equipos, algunos, con pagos anticipados comprometidos.

os dos nuevos drones T100
L y T70P se presentaron el

viernes 25 de julio en el
stand de Agrisa en la Expo Pa-
raguay ARP, en Mariano Roque
Alonso (MRA), en un ameno en-
cuentro que incluy6é igualmente
otros momentos para compartir,
asi como para intercambiar ex-
periencias y conceptos, entre los
presentes, destacandose la pre-
sencia de directivos de la firma y
representantes en Suramérica del
fabricante DJI, propietaria de la
marca AGRAS, lider en agricultura
de precision con drones agricolas
y otros equipos.
Para Domingo Ruiz Diaz Monti,
profesional agronomo y técnico
instructor de drones DJI en Pa-
raguay, las unidades exhibidas
“marcan un antes y un después
en lo que es la agricultura de
precision”, dijo. Expuso que am-
bas unidades vienen con muchas
caracteristicas en la actualiza-
cion. En ese sentido, indico que el
T100, cuenta con radares con un
sistema LiDar, que permite mi-
nimizar algan eventual dafno por
trabajos nocturnos en el campo.
Otros destaques fueron la veloci-
dad y el tamano del tanque, tanto
para liquidos como para solidos.

En ese sentido, indic6 que la capa-
cidad para liquidos es de 100 litros,
mientras que para solidos cuenta
con un tanque para almacenar
hasta 150 kg. En cuanto a trabajo,
con dos boquillas estandar, se lo-
gra una pulverizacion de hasta 30
litros por minutos, lo que puede
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subir a un caudal de 40 litros por
minuto, con adaptaciones a sus
boquillas. En solidos, el T100 pue-
de “echar” 400 kg por minutos. En
velocidad, puede llegar a 50 km/
hora, mejorando el desempeno
frente a otros modelos. En tanto,
la cobertura alcanza 35 ha/hora.



Otras caracteristicas destacadas
fueron el sistema de aspersion, que
aumenta el tamano de materiales,
el sistema de sinfin y no al voleo, al
comparar con drones anteriores,
brindando mayor dispersion de lo
que seria, por ejemplo, en materia
sélida, entre otros aspectos, como
el ya mencionado sistema LiDar
que permite visualizar obstaculos
en tiempo real en el campo. Con
respecto al T70P, dijo que posee un
tanque liquido de 70 litros y para
solidos de 100 kg y puede alcanzar
la misma velocidad que el T100.

Ambos modelos cuentan con la
misma bateria, de 41.000 ampe-
res, para ofrecer mucha eficien-
cia a la hora de cubrir mas hec-
tareas en menos tiempo. Ademas,
los dos tienen radares inteligen-
tes para detectar 5 mil materia-
les en forma aérea. Otra novedad
de los dos drones tiene que ver
con sus hélices de 62 pulgadas,
lo que mejora la rigidez, explico

e

el técnico, al tiempo de invitar a
seguir las redes sociales y que se
acerquen a las sucursales, ya que
Agrisa cuenta con varios puntos
distribuidos en todo el territorio
paraguayo, concluyo.

En tanto, Diego Martinez, gerente
comercial de Agrisa, agradecio la
participacion de directivos, co-
laboradores y representantes de
fabrica durante el lanzamiento.
Afnadié que los equipos ya estan
disponibles y se prevén actos de
entrega de equipos, porque mu-
chos ya fueron “sefiados” con an-
ticipacion. “Un tema no menor es
que el stock de estos equipos esta
realmente limitado por la alta de-
manda”, recalco e inst6 a la gen-
te a aprovechar las promociones,
que incluyen convenios con en-
tidades financieras y un plan de
financiamiento propio.

“Esta habilitada toda la pre-ven-
ta. Invitamos a todos los clientes
que se acerquen, que nos sigan en

redes sociales, que se acerquen a
sus vendedores regionales, para
consultar todas las condiciones y
disponibilidades y para que pue-
dan aprovechar todas las promo-
ciones a partir de este momento.
Por favor, aprovechen esto que
iniciamos desde este momento”,
recalco. Igualmente se indicoé que
se cuenta con todo el servicio de
posventa y si existen interesados
€n conocer mas, que se acerquen
a Agrisa para agendar demostra-
ciones en campos propios. CA
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BOX EMPRESARIAL

Exito de Tracto en primer
ano de Expo Paraguay ARP

= =

EN LA RENOVADA MUESTRA EN EL PREDIO FERIAL DE MARIANO ROQUE ALONSO (MRA),
LA FIRMA TRACTO ACOMPANO ESTA EDICION CON UNA AMPLIA Y VARIADA PROPUESTA
DE SUS MAS DE 100 MARCAS REPRESENTADAS. En el amplio stand, recibio la visita
de numerosa gente y también se aprovecho para concretar negocios y fortalecer
vinculos. La feria se realizo del 12 al 27 de julio en el campo de exposiciones “Don

Juan Carlos Pereira”, de la Asociacion Rural del Paraguay (ARP).

a Expo Paraguay ARP 2025
L fue un éxito en la opinion de

sus organizadores y, en gran
medida, se debe a la apuesta de
numerosas firmas quienes acom-
panaron esta iniciativa. Entre las
empresas que dieron su apoyo, sin
dudas se destaco Tracto, en un am-
plio stand, en un lugar privilegiado
por el transito no solo de visitantes
en general, sino por sobre todo de
gente vinculada a la actividad pro-
ductiva, lo que favoreci6 estrechar
lazos y concretar negocios.
Santiago Pena, asesor comer-
cial de Tracto, resaltd que, en el
primer ano de esta muestra, la
compaiiia demostré una vez mas
su apoyo al campo, en este caso,
con énfasis al sector ganadero,
con una amplia oferta de solucio-
nes que incorporan tecnologias
de punta o con lanzamientos con
sus respectivas novedades para

responder a las inquietudes de
los clientes productores. Equipos,
maquinarias e implementos de
reconocidas marcas fueron exhi-
bidas en la ocasion.

En medio de este amplio abanico
de propuestas, entre los mas des-
tacados estuvieron los tractores
Lovol. “Contamos con unidades
de alta potencia. En exhibicion
estuvo el de 180 HP, el cual tuvo
muchisimas consultas, pero tam-
bién hubo mucho interés en los
de 150 HP, 130 HP y 100 HP. En
toda la linea completa, porque
sin dudas es una marca que esta
saliendo muy bien y tiene mucha
aceptacion en el mercado”, refirio
el entrevistado.

Pero ademas del stand, Tracto
igualmente tuvo otra destacada
participacion como auspician-
tes en todas las subastas de ani-
males, con presencia de marca y
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atencion personalizada. “Estuvi-
mos apoyando a todas las razas,
a todas las ferias, sea preferencial
o comercialmente. Siempre asis-
tiendo en donde Tracto apuesta,
que es en el sector productivo del
pais”. En otro momento agradecio
a la organizacion de la muestra y
felicito por el éxito alcanzado.
“Para nosotros fue una especta-
cular experiencia, una presencia
fuerte de marcas, al lado de to-
dos. Recibimos la visita de clien-
tes, amigos y nuevos interesados.
Nos dejo stiper contentos lo que
fue toda la Expo”. Finalmente,
invit6 a acercarse a las sucursa-
les y a los asesores comerciales
de Tracto, asi como conocer los
planes de financiaciéon. “Como
dice el logo: “Tu mejor aliado para
el campo’. Estamos con servicios
técnicos, asesoria comercial cu-
briendo todo el pais”. CA
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CDM desarrollo novedoso
dia de campo “De
productor a productor”

LA EMPRESA CAMPOS DEL MANANA (CDM) LLEVG A CABO UNA JORNADA AGROTECNO-
LOGICA DINAMICA Y EXCLUSIVA, DESTACANDOSE POR LA CALIDAD DE SUS EQUIPOS, MA-
QUINARIAS Y CONTENIDO TECNICO. EL evento, denominado “De Productor a Productor”,
se realizo el lunes 21 de julio en la colonia Monte Negro, departamento de Caaguazu, y
contd con una destacada participacion de productores, clientes e invitados especiales.

1 objetivo principal fue crear
E un espacio de intercambio
de conocimientos y expe-
riencias entre clientes y produc-
tores de la zona, demostrando

las innovaciones tecnolédgicas en
siembra, manejo de sueloy cosecha

que ofrecen las marcas HORSCH y
CLAAS, con énfasis en su impacto
sobre la eficiencia y sostenibilidad
agricola. Ademas, se promovio el
networking entre los asistentes,
facilitando conexiones, ideas y re-
laciones que fortalecen la comuni-
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dad agricola. Mas alla de informar,
el evento busc6 inspirar a los pro-
ductores a adoptar tecnologias que
optimicen sus cultivos y eleven su
competitividad en el mercado.

La jornada comenzé puntual-
mente con la recepcion y acredi-



tacion de los participantes. Tras
una breve bienvenida, los asisten-
tes fueron organizados en grupos
identificados por colores, lo que
permitié una experiencia mas or-
denada y dindmica. Cada grupo
recorrio  diferentes estaciones
tematicas, que representaban las
principales etapas de una cam-
pana agricola: manejo de suelo,
siembra, pulverizacion y cosecha.
En cada estacion, los especialistas
realizaron demostraciones practi-
cas con equipos de alta tecnologia.
En la primera estaciéon, enfoca-
da en el manejo de suelo, se pre-
sentaron los implementos JOKER
6 RT, una niveladora de discos, y
el CULTRO 9 TC, un rolocuchi-
llo, con explicaciones a cargo de
Diorgenes Guerra. La segunda
estacion, dedicada a la siembra,
mostré el funcionamiento de la
plantadora MAESTRO CF, operada
junto a un tractor CLAAS AXION
930, con asistencia técnica de Eli-
velton de Souza y Osmar Pereira.

La tercera parada abordo el tema
de pulverizacion, con la innovadora
LEEB 5.280, que capto el interés de
los asistentes gracias a sus caracte-
risticas avanzadas, explicadas por
Alessandro Torres. Finalmente, en
la cuarta estacion, dedicada a la co-
secha, Daniel Manelli, representan-
te de CLAAS Argentina, presento la
cosechadora TRION 710 equipada
con plataforma CONVIO 930, des-
tacando su rendimiento y precision.
Al concluir el recorrido, los parti-
cipantes pudieron explorar otras
soluciones tecnologicas exhibidas

PHILIPP HORSCH, CEO DE HORSCH GLOBAL.

=
=

por CDM, compartir un almuerzo
de camaraderia y asistir a la char-
la magistral del CEO de HORSCH
Global, Philipp Horsch, quien di-
sertd sobre un tema clave para el
sector: “Sucesion familiar en el
agro”. Durante su presentacion,
destacod la importancia de inte-
grar a las nuevas generaciones en
la gestion agricola, mencionando
el ejemplo de su propia familia,
que ya avanza hacia la segunda
generacion de liderazgo.

“Nos estamos inaugurando con
este tipo de actividades, donde
tenemos claro que debemos mos-
trar qué hacen nuestros produc-
tos en el campo y coOmo trabajan.
Es la forma de palpar ‘in situ’ cada
una de las alternativas que ofre-
cemos al productor paraguayo,
con tecnologias que permiten
producir mas, mejor y de mane-
ra eficiente”, expres6 Raimundo
Llano, presidente de CDM. Agra-
decio la respuesta positiva de los
productores, la confianza de los
clientes y el acompafiamiento de
representantes internacionales.
Rodrigo Duck, en representacion
de la fabrica HORSCH, compartio
una breve resefa sobre los inicios
de la marca y valor6 la apertu-
ra del productor paraguayo a la
tecnologia. “Vemos que los agri-
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cultores paraguayos estan muy
interesados en acceder a nuevas
tecnologias, lo que nos entusias-
ma para seguir apostando por esta
plaza. Continuaremos ofreciendo
soluciones acordes a la tendencia
de una agricultura cada vez mas
precisa y eficiente”, subrayo.

El evento cerr6 con un reconoci-
miento especial a invitados, clien-
tes destacados y colaboradores,
acompanado de palabras de agra-
decimiento por parte de la familia
CDM. “Innovamos con este evento
porque también es una forma de
escuchar sugerencias y compartir
experiencias directamente entre
productores. Es a partir de esas
vivencias que logramos perfec-
cionar los productos y adaptarlos
mejor a la realidad del campo pa-
raguayo”, concluy6 Llano. CA

RAIMUNDO LLANO, PRESIDENTE DE CDM.



Syngenta lanz0 ‘Syngenta 365, un
espacio integral de innovacion y
conocimiento para el productor

UBICADO EN EL PREDIO DEL CENTRO TECNOLOGICO AGROPECUARIO DEL PARAGUAY (CE-
TAPAR), EN YGUAZl], ALTO PARANA. el nuevo centro brinda asesoramiento técnico, acce-
so a tecnologia de punta y capacitaciones estratégicas durante todo el afio. Con foco en
la sustentabilidad y la cercania con el productor, ‘Syngenta 365’ busca convertirse en un
aliado clave para una agricultura mas eficiente, innovadora y sostenible en Paraguay.

yngenta, lider en innova-
S cion agricola, presentd en

Paraguay ‘Syngenta 365,
un espacio que brinda acceso a
asesoramiento técnico, herra-
mientas estratégicas y experien-
cias para productores y distri-
buidores durante todo el afio. El
evento de lanzamiento fue el 17
de julio y reuni6 a representantes
de la compaifia con productores y
referentes del sector agricola.
El programa nace del compromi-

so de Syngenta por reforzar su sustentabilidad y conocimiento
cercania con el productor para- aplicado en una propuesta in-
guayo, conectando innovacion, tegral que funcionara en el pre-
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dio de Cetapar, en Yguazu, Alto
Parana. Alli, productores y dis-
tribuidores encontraran lo mas
reciente en tecnologia aplicada
al campo.

El espacio ofrece acceso a prue-
bas a campo de las soluciones
del porfolio de Syngenta en Pa-
raguay, asesoramiento técnico
personalizado y recomenda-
ciones actualizadas sobre pro-

teccion de cultivos y genética.
Ademas, propone un entorno
exclusivo para el intercambio de
experiencias y conocimientos,
alineado a los desafios actuales
del agro.

El objetivo es ser un aliado mas
cercano, efectivo y presente para
quienes cultivan el futuro del
agro paraguayo. “Syngenta 365
fortalece la presencia de la com-

pafia en el campo y le permite
acompanar al productor durante
todo el afio. Con este programa
busca generar mas cercania, mas
oportunidades y mas valor para
quienes llevan adelante una pro-
duccién eficiente y sustentable
en el campo paraguayo”, afirmo
Matias Sueyro, director Comer-
cial de Syngenta para Paraguay,
Uruguay y Bolivia. CA
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EVENTOS
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Paraguay impulsa la expansion
de la canola en Sudameérica
desde el SLAC 2025

CON UNA DESTACADA PARTICIPACION INTERNACIONAL Y UN
AMBIENTE DE ALTO NIVEL TECNICO, SE LLEVO A CABO EL 13
Y 14 DE AGOSTO CON GRAN EXITO EL 3° SIMPOSIO LATINOA-
MERICANO DE CANOLA (SLAC 2025) EN EL PREDIO DE LA
AGROSHOW COPRONAR, EN NARANJAL, ALTO PARANA.

| evento reuni6 a expertos,
E investigadores, técnicos,
productores y represen-
tantes de instituciones publicas
y privadas del sector agricola de

mas de seis paises, incluyendo
Brasil, Uruguay, Argentina, Esta-

dos Unidos, Australia y Paraguay.
Durante las dos jornadas, se ge-
nerd un espacio de intercambio
de conocimientos, tecnologia e
innovacion con el objetivo de for-
talecer la cadena de valor de la
canola en América Latina.
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Un esfuerzo conjunto para el de-
sarrollo del sector
La organizacion del Simposio es-

DARCI BORTOLOSO, PRESIDENTE DE COOPERDINI.



tuvo a cargo de Cooperdini S.A.,
Abrascanola, Copronar, CW Tra-
ding y Setrem, con el respaldo de
importantes instituciones como
REDIEX, el Ministerio de Agri-
cultura y Ganaderia (MAG), IPTA,
SENAVE, INIA, INTA y Embrapa,
entre otros.

Los asistentes participaron de
conferencias magistrales, presen-
taciones cientificas, dindmicas de
campo Yy visitas técnicas, con es-
pecial foco en temas como mer-
cados internacionales, transicion
energética, tecnologias aplicadas y
rentabilidad del cultivo de canola.

PARAGUAY COMO

PROTAGONISTA REGIONAL

Darci Bortoloso, presidente de
Cooperdini, valoré el Simposio
como una gran oportunidad para
compartir conocimientos y gene-
rar alianzas estratégicas.
“Nuestra industria hoy puede
transformar hasta 3.000 tonela-
das de granos por mes. Estamos
creciendo y ampliando esa capa-
cidad. Este Simposio es parte de
nuestra estrategia para impulsar
ese crecimiento junto al sector
productivo”, afirmo Bortoloso.

Actualmente se estima una su-
perficie de 70.000 hectareas de
canola en produccion, pero el
objetivo, tanto para Cooperdini
como para otras instituciones
involucradas, es continuar ex-
pandiendo la frontera agricola
del cultivo.

UNA VISION DE FUTURO PARA
AMERICA DEL SUR

Por su parte, Vantuir Scaranti,
presidente de Abrascanola, su-
brayé la importancia estratégi-
ca de Paraguay dentro del mapa
productivo regional.

“Paraguay siempre ha sido cer-
cano a nuestras cooperativas y
empresas. Es un pais con gran

VANTUIR SCARANTI, PRESIDENTE DE ABRASCANOLA.
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potencial para expandir el culti-
vo de canola hasta alcanzar entre
500.000y1.000.000 de hectareas.
Esto no solo permitiria abastecer
al mercado local, sino también al
brasilefio, donde existe una fuer-
te demanda de aceite, harina y
grano natural para alimentacion y
biocombustibles”, explico.
Scaranti también resaltdé que el
Simposio abord6 las principales
tendencias e innovaciones del
sector, con ponencias de exper-
tos de renombre internacional
provenientes de Australia, Esta-
dos Unidos y otros paises clave en
la produccion y tecnologia aplica-
da ala canola.

UN EVENTO QUE CONSOLIDA

AL CULTIVO DE CANOLA EN LA
REGION

El SLAC 2025 dejo en claro que el
cultivo de canola tiene un futu-
ro prometedor en Paraguay y en
América del Sur. La articulacion
entre investigacion, produccion
e industrializacion, junto con el
interés creciente de los mercados
internacionales, coloca al rubro
en un lugar estratégico para los
proximos anos. CA



NOTA DE TAPA

PESE A CLIMA ATIPICO, CULTIVO DE ENTREZAFRA CUBRIO MAS DEL MILLON DE
HECTAREAS, TRAS DOS TEMPORADAS POR DEBAJO DE ESE NIVEL, RECUPERANDO
PROTAGONISMO EN EL CAMPO. Hubo mermas en el Norte de la Oriental, posi-
blemente como consecuencia de los malos afnos que golpearon a los agri-
cultores de la zona. El resultado en el campo arrojé buenos rendimientos
agricolas, pero precios para el productor no se muestran firmes.
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inalmente, el Instituto de Bio-

tecnologia Agricola (Inbio) dio
a conocer datos sobre el area de
siembra del maiz zafrina 2025,
ubicandose en 1.099.197 hecta-
reas, una diferencia de 206 mil
unidades de superficie mas que
la temporada 2024, nimero tra-
ducido en un crecimiento relativo
del 23%. De esta forma, se volvio a
las siete cifras, tras los anos 2023
y 2024, cuando se sembraron en
torno a 987 mil y 892 mil hecta-
reas, respectivamente. Hay que
retroceder hasta el 2022 para ver
que el area bajo cultivo estuvo en
1.026.000 hectareas.
De hecho, el Inbio igualmente re-
conoci6 esta recuperacion al se-
fialar en un reporte que “después
de tres afios, el area de cultivo
de maiz vuelve a tener un mayor
protagonismo en esta época, ya
que en los dos anteriores afios el
cultivo maiz fue disminuyendo el
area sembrada”. Algunos aspectos
destacados de los datos dados a
conocer revelan sin grandes cam-
bios que los principales departa-
mentos maiceros se mantuvieron

firmes, con 341.328 hectareas en
Alto Parana (31 % de participa-
cién) y 260.224 hectareas en Ca-
nindeya (23 %), en los primeros
lugares.

Si bien, Alto Parana incorpor6
mas de 108 mil ha. de lo sembrado
en el 2024 (47 % de incremento),
en términos relativos, fue Canin-
deyu el que dio mayor muestra de
recuperacion al aumentar 52 %
(89 mil hectareas mas) su superfi-
cie de maiz zafrifia para la tempo-
rada 2025. El podio se completod
con Caaguaz( que se mantiene

en tercera ubicacion desde hace
anos, por encima de Itapta. Como
dato anecdotico, Paraguari volvio
a aparecer en el mapa del culti-
vo de entrezafra, tras su anterior
incursion, justamente en la cam-
pafia 2022.

Por el contrario, las caidas se
dieron con gran fuerza princi-
palmente en los departamentos
nortenos de la region Oriental. En
superficie, la principal merma es-
tuvo en San Pedro, con 95 mil ha
(-23 mil ha, - 20 %), seguido por
Amambay, con 37 mil ha (-27 =»

GRAFICO. SUPERFICIE DE MAIzZ ZAFRINA
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mil ha, -42 %), quizas por efecto
de la acumulacion de malos afnos
que dificulté la siembra. Lo que
faltaria ver es como se comple-
ta la cosecha que presentd una
mejoria pese a un clima atipico,
con lluvias distribuidas de mane-
ra irregular arrojando un mosaico
en el suelo y con variaciones plu-
viomeétricas.

BUENOS RENDIMIENTOS, PRECIOS
VOLUBLES

Entre tanto, para el presidente de
la Union de Gremios de la Produc-
cion (UGP), Ing. Agr. Héctor Cris-
taldo, la cosecha de maiz sigue
con buenos rendimientos, incluso
pese a algunas dificultades clima-
ticas. “La cosecha esta bastante
avanzada. Las lluvias caidas en la
ultima fase suspendieron por unos
dias las tareas en campo. Este afio
ha sido muy atipico en cuanto al
régimen de lluvias, lo que genera
interrupciones, pero ya no falta
mucho para terminar de levantar
la produccion”, senalo.

En regiones como Alto Parana,
las precipitaciones superaron
los 100 milimetros, lo que obligd
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a los productores a esperar dias
de sol para retomar las labores,
debido a la necesidad de reco-
lectar el grano con la menor hu-
medad posible. De lo contrario,
las penalizaciones en los cen-
tros de acopio pueden ser signi-
ficativas. “En general, el rendi-
miento estd siendo positivo. La
mayoria de los agricultores esta
sacando mas de 6.000 kg/ha,
aunque con variaciones regio-
nales. Hubo problemas puntua-
les, pero el balance sera bueno”,
subrayo.

Sin embargo, el mercado no acom-
pana con precios solidos, advirtio

HECTOR CRISTALDO, PRESIDENTE DE LA UGP.

el referente gremial. A comienzos
del mes, se ubico en torno a 130
USD /ton., valor considerado bajo
por los actores del sector. “No hay
firmeza en ninguno de los gra-
nos este ano”, lamento, por lo que
habria que ver como cierran los
agricultores y cual es el impacto
en el resultado final. En tanto, con
respecto al mercado, dejo entre-
ver que el consumo interno crece,
impulsado principalmente por la
industria de alimentos balancea-
dos para animales y por las plan-
tas de etanol.

Este incremento se viene dando
de manera sostenida, lo que a su
vez genera aumento de su parti-
cipacion en la demanda total de
maiz. “Cada vez mas maiz queda
en el mercado local para la fabri-
cacion de raciones y para el eta-
nol. No hay cifras oficiales toda-
via, pero la tendencia es clara”,
apunto. A pesar de este aumento
en el uso doméstico, se prevé un
remanente significativo para ex-
portacion, donde Brasil se man-
tiene como el principal mercado
de destino para el grano paragua-
yo, concluy6 finalmente. CA
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EXPO RODEQ TREBOL 2025
Mirada en la edicion

00, pies en la 49

CON UN ROTUNDO EXITO, LA EXPO RODEO TREBOL FINALIZO SU EDICION 2025, CON-
SOLIDANDO SU POSICION COMO EL CERTAMEN MAS ANTIGUO Y VIGENTE DEL PAIS. El
evento, que tuvo lugar del 12 al 17 de agosto en su predio tradicional en el Chaco, atrajo
a mas de 40.000 visitantes y generd negocios ganaderos que superaron los G 3.000
millones. Una antesala a lo que se viene para completar 50 capitulos el proximo afio.
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n balance positivo y nt-
' ' meros que impactaron

fueron los aspectos des-
tacados de la Expo Rodeo Trébol
2025, dado principalmente por la
participacion masiva del publico y
los resultados del sector ganade-
ro, que superaron las expectativas
de los organizadores. Segiin Egon
Neufeld, presidente de la Asocia-
cion Rodeo Trébol, la feria regis-
tro6 la inscripcion de mas de 626
animales, un namero historico
que no se alcanzaba hace muchos
anos. “El sector ganadero se sumo
y vino y esté presente”, afirmo.
El éxito también se reflejo en las
cifras de negocio. Las cuatro fe-
rias realizadas generaron casi G
3.000 millones en facturacion. La
subasta de la ‘Noche Blanca’, dedi-
cada a las razas Brahman y Nelore,
establecio un precio promedio de
G 28 millones, lo que, segtin Neu-
feld, demuestra que “si se ofre-
cen muy buenos productos, el
mercado responde”. En cuanto a
la afluencia de publico, el evento
cont6 con la asistencia de 41.668

g
]
=3
I
=
£
b

personas. Solo el sabado, dia de la
inauguracion, mas de 15,900 visi-
tantes acudieron al predio.

La Expo Rodeo Trébol 2025 no
solo se centr6 en la ganaderia,
sino que también ofrecié un pro-
grama variado para el disfrute de
toda la familia. La agenda incluy6
festivales, espectaculos artisticos,
competencias de destrezas con
toros y motos, propuestas gastro-
nomicas y actividades especiales
por el Dia del Nifo. Durante la
inauguracion oficial, los organi-
zadores abogaron por seguir in-

EGON NEUFELD, PRESIDENTE DE LA
ASOCIACION RODEO TREBOL.
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virtiendo en la region, ya que “el
impacto productivo” que puede
generar en el desarrollo del pais
es invaluable, aun cuando las in-
versiones iniciales sean altas.

“El Chaco es muy grande, son
inversiones tremendamente al-
tas para una poblacion... muy in-
fima en comparacion a la region
Oriental. Pero el impacto va a ser
un impacto productivo”, puntua-
liz6 Neufeld, destacando el bene-
ficio indirecto para el gobierno a
través de impuestos e ingresos.
Un dato no menor tiene que ver
con que esta fiesta fue la antesa-
la a la edicion 50, prevista para el
proximo afo. Sin embargo, Neu-
feld reflexiono sobre la importan-
cia de haber realizado un buen
cierre al final de esta muestra.
“Trato de animar al equipo. Todo
el mundo ya se fija en el 50 aniver-
sario, pero el 49 puede ser mucho
mas importante que el 50. Porque
si el 49 no esta bien, es dificil hacer
una buena fiesta del 50, aunque en
la posterioridad, nadie se acuerda
ni del 49 ni del 51. El desafio =»



CAMPO GANADERDO

siempre esta en hacer bien las co-
sas, aprovechar el momento, inter-
pretar el momento, la coyuntura”,

concluy6. El predio igualmente
evidenci6 grandes mejoras, en re-
trospectiva, con relacion a afnos

anteriores, mas infraestructura,
pero respetando la convivencia de
la produccion con el ambiente.

Presentacion destacada de la sembradora Momentum en la Noche Valtra

ieder & Cia. aprovecho la pla-

taforma de la muestra cha-
quena para presentar su linea de
sembradoras Momentum para la
region, durante la “Noche Valtra”,
celebrada el viernes 15 de agosto
en su stand.
Durante el evento, Luis Farina,
especialista en Productos, desta-
co el disefio de la linea Momen-
tum, concebido especificamente
para optimizar la siembra en dis-
tintos tipos de suelo, incluyen-
do los caracteristicos del Chaco.
“La linea Momentum se destaca
por su versatilidad y eficiencia en
diferentes condiciones de sue-
lo, incluyendo los terrenos del
Chaco. Existen versiones de 18
hasta 40 lineas, adaptables a las
necesidades de cada productor.
Para dar una idea de su capaci-
dad, una sembradora de 30 lineas
puede cubrir hasta 129 hecta-
reas por dia, trabajando 12 horas
a una velocidad de 8 km/h. Esta
productividad, combinada con su
practicidad en el uso y manejo, la
posiciona como una de las sem-
bradoras mas completas del mer-
cado, tanto por su disefio como
por su performance”, explico.
Farina también hizo hincapié¢ en
las tecnologias incorporadas,
como el sistema de Precision

Planting, los paralelogramos con
copiado de 80 cm y un sistema
hidraulico inteligente, que garan-
tiza una presion eficaz en cada
linea de siembra. Asimismo, re-
saltd que la sembradora es com-
pletamente autotransportable, lo
que facilita enormemente su lo-
gistica y movilidad entre parcelas
y zonas de trabajo. “El sistema de
plegado entre modo transporte y
modo trabajo se realiza en apenas
90 segundos. La maquina ofrece
100% funcionalidad tanto en tra-
bajo como en transporte, lo que
la convierte en una solucion in-
tegral para el productor”, anadio.
Como parte de su compromiso
con la innovacion y el desarrollo
del agro paraguayo, Rieder & Cia.
anunci6 también el proximo lan-
zamiento del Valtra Demo Tour
en la region. “Estaremos reali-
zando demostraciones en campo,
en condiciones reales de trabajo,
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para que los productores puedan
experimentar de primera mano
como es sembrar con la Momen-
tum. Estas jornadas permitiran
observar de cerca el desempeno
de la maquina, su eficiencia ope-
rativa y los beneficios que aporta
a la productividad”, sefial6 Farina,
al tiempo de invitar a seguir las
redes sociales de la empresa para
conocer las fechas y lugares.

El evento cerr6 con un brin-
dis entre productores, clientes
y amigos, quienes compartieron
charlas y momentos amenos, con
la sembradora Momentum como
gran protagonista de la noche.
Descubri todos los modelos y
novedades de Valtra en www.
valtra.com.py y conocé todo lo
que Rieder & Cia. puede apor-
tar a tu producciéon en www.
rieder.com.py. > 4



http://www.valtra.com.py
http://www.valtra.com.py
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a empresa Tracto Agro Vial ra-

tificd su apuesta por el campo
al acompanar la edicion ntmero
49 de la Expo Rodeo Trébol, con
una muestra de sus mas de 100
marcas representadas en el pais
para brindar la mayor soluciéon a
los clientes productores. Fernan-
do Helman, gerente de la sucursal
de Loma Plata, destacé que la fir-
ma se destaca por estar en todos
los eventos agrotecnologicos y fe-
rias para aprovechar cada vitrina y
exhibir una variedad de equipos y
promociones para el publico. Para

CAMPO GANADERDO

Tracto, con variedad de equipos y promociones

la ganaderia, destac¢ el tractor LO-
VOL de 180 HP, posicionado para
apreciar su potencia, rendimiento
y bajo consumo de combustible,
ademas de un precio accesible. En
tanto, para la agricultura, cit6 la
pulverizadora AVOLA de Baldan, de
2.500 litros, con piloto automatico
de la marca AGRES, hidrostatica,
4x4, equipada con una barra de 30
metros y con 7 cortes de seccion,
disenada para optimizar el trabajo
y los resultados, ademas de brindar
confort, dijo. En cuanto a finan-
ciacion, Tracto Agro Vial resaltd

las opciones propias, ademas de
disponer de acuerdos con coope-
rativas locales, asi como beneficios
bancarios para facilitar la decision
de compra. Record6 que la compa-
fia cuenta con dos sucursales en
la zona, en Loma Plata y Filadelfia,
por lo que invito a la gente a acer-
carse para mayores novedades. Fi-
nalmente, Helman agradecio a la
organizacion por la oportunidad de
dar a conocer las propuestas de la
compania, ademas de reiterar las
gracias a los visitantes y clientes
por la confianza y la preferencia.

Agrisa, liderazgo ratificado en el rubro de drones agricolas

A grisa se presento en la tradi-
cional exposicion chaquena,
en un stand que recibi6 buena
cantidad de visitantes interesados
en conocer las novedades, como
los dos lanzamientos para la zona.
En ese sentido, Osvaldo Cano, ase-
sor técnico comercial de la firma,
subray6 que la empresa llevo al
evento “una tecnologia que esta
revolucionando el agro paragua-
yo”, ademas de generar nuevos
negocios. Los lanzamientos fueron
los drones Agras T70P y T100, de
70 y 100 litros de capacidad, res-
pectivamente y otras caracteristi-
cas Gnicas y modernas frente a an-
teriores modelos. De igual forma,
el asesor senald que la demanda de
drones para pulverizacion y fumi-
gacion se dispard en la altima tem-

porada, cuando la operacion con
aviones no fue suficiente debido a
limitaciones de pista y disponibili-
dad de aeronaves. “La demanda fue
altisima y Agrisa respondio, cum-
pliendo con los clientes que apos-
taron por esta tecnologia”, afirmo.
Destacé que la Expo Rodeo Trébol
es una vidriera indispensable para
generar negocios y captar nuevos
clientes y resaltdo que la firma se
posiciona como el “dealer namero
uno en Paraguay”, en el segmento,
con cerca de 200 drones vendidos
en el pais y una fuerte orientacion
al servicio postventa. El entrevis-
tado invito a acercarse a los locales
de Agrisa distribuidos en todo el
pais para que conozcan las nove-
dades y que apuesten a esta tec-
nologia. “Los drones ahora estan
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revolucionando el agro paragua-
yo y que vinieron para quedarse”,
concluyo no sin antes resaltar la
gran vocacion que tiene la empre-
sa de acompanar al cliente en todo
momento, ademas del permanen-
te apoyo al campo con equipos de
primer nivel.



Posturas confrontadas por
propuesta de “colgar la jeringa”

ANTE LA POSIBILIDAD DE REALIZAR EL LEVANTAMIENTO DE LA VACUNACION CONTRA LA
FIEBRE AFTOSA EN REBANOS BOVINOS DE PARAGUAY PARA EL 2026, SECTORES GANA-
DEROS EXPRESARON SU RECHAZO SOBRE ESA IDEA. Desde el ambito publico, se pidid
avanzar en el didlogo, exponer inquietudes y buscar armonizar objetivos y acciones. Se
instald una mesa para el debate y el tema cobro fuerza en las Ultimas semanas.

| sector ganadero vive una
E confrontacion entre la pos-

tura oficial del Servicio Na-
cional de Calidad y Salud Animal
(Senacsa) y la firme oposicion de
un grupo de criadores de las prin-
cipales razas bovinas. La disputa
gira en torno a la propuesta de Pa-
raguay de avanzar hacia el estatus
de pais libre de Fiebre Aftosa sin
vacunacion, un paso que, segin
los ganaderos, pone en grave ries-
go la economia nacional.
En tanto, para el presidente de Se-
nacsa, José Carlos Martin, la pro-
puesta esta planteada como una
politica publica bien estructurada,
necesaria para seguir posicionan-
do a Paraguay en el comercio in-
ternacional de carne. Agreg6 que
la idea se ha venido discutiendo
desde 2017. Para ello, se ha abierto
una mesa de Consulta Pablica para
debatir los avances y desafios, un
espacio que se busca que sea “lo
mas pluralista” posible.
El objetivo es mantener los mer-
cados existentes y abrir otros, en
consonancia con las sefales que el
mundo esta dando, ya que 31de los

35 paises de la region ya son libres
de aftosa sin vacunacion. Martin
insiste en que no hay motivo para
que los productores teman y que
la meta es trabajar juntos para lo-
grar mayores €xitos, segin expli-
c6, ademas de indicar que repre-
sentantes rurales participan del
espacio, aunque esta abierto para
quienes deseen acompanar.

Por su parte, gremios de criado-
res de Braford, Brahman, Bran-
gus, Nelore y Senepol lideran la
oposicion que, segin indicaron,
viene ganando adeptos a la pos-
tura. En una comunicacion ofi-
cial, estas cinco asociaciones de
criadores de razas bovinas expre-
saron su “rechazo enérgico” a la
iniciativa. Bajo el lema “Defenda-
mos la vacunaciéon contra la Fie-
bre Aftosa”, argumentaron que la
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inmunizacion es la Ginica garantia
para proteger el rodeo bovino y la
economia nacional.

Recordaron el altimo brote de la
enfermedad en el pais, en el 2011,
calificado como un “golpe devasta-
dor”. En su comunicado, detallaron
las consecuencias econémicas de
aquel episodio, con pérdidas por
mas de USD 700 millones de ddla-
res, el cierre de mercados y la cai-
da de los precios, valores compa-
rados con otros casos y proyectos
nacionales, como la construccion
de 7.000 escuelas nuevas o el pre-
supuesto anual de salud ptblica.
Defendieron el modelo actual de la
alianza publico - privada, con re-
sultados exitosos, indicaron y que
no se puede “poner en riesgo este
presente ni hipotecar el futuro de
los paraguayos”, al puntualizar que
no hay punto de comparacion en-
tre los USD 20 millones que cues-
ta la inmunizacion de la hacienda,
frente a los USD 2.000 millones
que generan las exportaciones
carnicas para el pais. “La salud de
nuestro rodeo es la salud de nues-
tra economia”, concluyeron. CA




El VI Congreso de Semillas aposto
por la innovacion, la legalidad y el

fortalecimiento del agro

CON UNA PARTICIPACION QUE SUPERG LOS 300 ASISTENTES, LA EXPOSICION DE 63 TRA-
BAJOS CIENTIFICOS Y LA PRESENCIA DE 26 EMPRESAS DEL SECTOR, EL VI CONGRESO
PARAGUAYO DE SEMILLAS CERRG CON GRAN EXITO, POSICIONANDOSE COMO UN EVENTO
CLAVE PARA EL FUTURO DE LA AGRICULTURA NACIONAL. Organizado por la Asociacion
Paraguaya de Obtentores y Productores de Semillas (Aprosemp), el congreso se
realizo los dias 6 y 7 de agosto en el Nobile Hotel & Convention, en Ciudad del Este.

| evento fue coorganizado
E por la Asociacién Paragua-

ya de Obtentores Vegetales
(Parpov) y el Servicio Nacional de
Calidad y Sanidad Vegetal y de Se-
millas (Senave), y recibi6 el respal-
do de diversas instituciones aca-
démicas y organismos publicos,
que lo declararon de interés na-

cional, departamental y municipal.
Paralelamente al congreso se
desarrollaron dos espacios des-
tacados: la Expo Ciencias y Tec-
nologia, con la presentacion de
63 trabajos de investigacion reali-
zados por estudiantes y profesio-
nales del agro, y la Expo Semillas,
donde 26 empresas exhibieron
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propuestas innovadoras en pro-
duccion, comercializacion y tec-
nologia aplicada a semillas.

Roberto Lang, presidente de
Aprosemp, subrayé que el con-
greso surge cComo una respuesta a
la amenaza creciente del comer-
cio ilegal de semillas. “Esta prac-
tica genera una competencia des-
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leal, frena el desarrollo del sector,
perjudica a los generadores de
genética, limita el acceso a mer-
cados para los multiplicadores y
priva al pais de cosechas con cali-
dad asegurada”, afirmo.

Lang destac6 ademas el valor del
evento como espacio de encuen-
tro: “Este es un ambiente propicio
para compartir conocimientos,
fortalecer vinculos personales y
empresariales, ampliar redes, ad-
quirir nuevas experiencias
y generar valor para toda
la cadena productiva”.

Por su parte, Anderson
Clayton, presidente de
Parpov, enfatizo el rol es-
tratégico de la semilla en
la agricultura paraguaya y
llamé a un compromiso colectivo
para impulsar su uso legal y certi-
ficado. “Para que la semilla cum-
pla su papel transformador, nece-
sitamos una articulacion efectiva
entre la academia, los producto-
res y las autoridades. El respeto
a la propiedad intelectual debe

YA YA Y/AY/AY.

dejar de ser una opinién y con-
vertirse en un principio rector del
modelo agricola que queremos
construir”, remarco.

Clayton también expreso su pre-
ocupacion por la baja tasa de uso
de semillas certificadas en el pais,
lo que representa un obstaculo
para mejorar la productividad,
preservar la genética y avanzar
hacia un modelo agricola sosteni-
ble e inclusivo.

Para que la semilla cumpla su papel
transformador, necesitamos una
articulacion efectiva entre la academia,
los productores y las autoridades.

Ramiro Samaniego Montiel, pre-
sidente del Senave, felicitd a
los organizadores por reunir a
todos los actores de la cadena
semillera nacional y por gene-
rar un espacio de aprendizaje,

reflexion e intercambio. “Desde
el Senave reafirmamos nues-

tro compromiso institucional
de acompanar al productor y
proteger el sistema mediante el
cumplimiento de nuestro rol fis-
calizador”, sefialo.

La ingeniera agronoma Dolia
Garcete, gerente de Aprosemp,
celebro6 los resultados del con-
greso y anuncio que la institu-
cion ya se encuentra preparando
nuevas actividades en el
marco de su 40° aniver-
sario, que se celebrara el
proximo ano.

El VI Congreso Paragua-
yo de Semillas se conso-
lida como un espacio de
referencia para la forma-
cién técnica, la promocion de la
innovacion, la defensa de la le-
galidad y el fortalecimiento del
sector semillero paraguayo, con
una clara proyeccion hacia un
futuro mas competitivo, soste-
nible e inclusivo para la agricul-
tura del pais.
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destaco avances en mejoramiento genético agricola

ayer tuvo una participacion

destacada en el VI Congreso
Paraguayo de Semillas con una
ponencia a cargo del Ing. Agr.
Enrique Fretes, responsable de
Desarrollo de Productos en Ba-
yer Paraguay. Su presentacion
abord6 los avances en mejora-
miento genético y su impacto en
la productividad agricola. Fretes
hizo un repaso de la destacada
evolucién de la productividad de
soja en las ultimas dos décadas en
Paraguay, alcanzando promedios
arriba de 5.000 kg /ha en ésta al-
tima campaiia, en areas favoreci-
das por el buen manejo y el clima.
Senalé que el potencial es atn
mayor si los productores adoptan
buenas practicas conservacio-
nistas, incorporaciéon de tecno-
logias y agricultura de precision,
entre otros. Subray6 que el me-
joramiento genético ha avanzado
notablemente gracias a muchas

herramientas, dentro de las cua-
les podemos mencionar al desa-
rrollo de la digitalizacion, el uso
de inteligencia artificial, edicion
génica, marcadores moleculares,
entre muchas otras. Estas he-
rramientas permiten desarrollar
variedades adaptadas con mayor
rapidez y precision. Finalmente,

Fretes destaco la importancia de
los programas de investigacion
para el desarrollo y crecimiento
de la produccion agricola en Pa-
raguay, por lo que la seguridad y
el respeto de la propiedad inte-
lectual es relevante para seguir
entregando genética de alto valor
para el agricultor.

reafirma su liderazgo en el VI Congreso Paraguayo de Semillas

grotec tuvo una destacada

participacion en el VI Con-
greso Paraguayo de Semillas,
consolidandose como una em-
presa referente en innovacion,
produccion y tecnologia aplicada
a semillas en Paraguay.
Fernando Correa, gerente de se-
millas Autogamas, reafirmé el
compromiso de la empresa con
el desarrollo del sector agricola:
“Desde nuestros inicios aposta-
mos por la innovacién. Fuimos
uno de los primeros en acceder a
biotecnologias como RR1, Intacta,
Intacta 2 Xtend y Xtend en soja,
siempre buscando agregar valor a
la semilla que llega al productor”.
Como auspiciante oro del even-
to, Agrotec volvi6 a mostrar su
firme apoyo al Congreso, al que
acompana desde su primera edi-
cion. “Creemos en su importan-
cia estratégica. Es un espacio

clave para compartir conoci-
mientos y visibilizar los avances
del sector y del trabajo de gre-
mios como APROSEMP”, afnadio
Correa.

Uno de los pilares de la empresa
es su Sistema de Produccion de
Semillas, una herramienta digital
que permite monitorear todo el
proceso, desde la siembra hasta la
liberacion del lote final. Esta tec-
nologia ha permitido una trazabi-
lidad completa y una notable re-
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duccion de fallas. “Gracias a este
sistema, logramos practicamente
cero reclamos por parte de los
productores”, aseguro.

De cara a la campana 2025 /2026,
Agrotec proyecta un crecimien-
to del 10% en su produccion y ya
trabaja en la planificacion de la
campana 2026 /2027, lo que rea-
firma su vision de largo plazo y su
COmpromiso con una agricultura
mas eficiente, tecnolodgica y sos-
tenible en Paraguay.
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Agrofértil aporto innovacion y
conocimiento técnico en el Congreso

grofértil, empresa del Grupo

Sarabia, tuvo una participa-
cion relevante en el VI Congreso
Paraguayo de Semillas, reafir-
mando su compromiso con la in-
novacion, la calidad y el desarro-
llo del sector agricola nacional.
Durante las dos jornadas del
evento, el stand de Agrofértil fue

punto de encuentro para pro-
ductores, técnicos y estudian-
tes interesados en conocer mas
sobre la tecnologia aplicada en
la Industria de Beneficiamiento
de Semillas (IBS), considerada la
mas moderna del pais. También
se present6 la nueva marca Star
Seeds, destacando los beneficios

del Tratamiento de Semillas In-
dustrial (TSI), que mejora la sani-
dad, germinaciéon y uniformidad
de los cultivos.

Marcelo Bianchessi, asesor co-
mercial de semillas, sefial6 que
el éxito productivo comienza con
una buena semilla. “Debe cum-
plir con atributos legales, fisicos,
genéticos y fisioldgicos. Y el tra-
tamiento industrial es clave para
potenciar su rendimiento en el
campo”, explico.

Agrofértil reafirm6 asi su rol
como aliado estratégico del pro-
ductor, apostando a un enfoque
técnico y sustentable. Su parti-
cipacion en el congreso fortalece
su liderazgo en el rubro y refleja
Su compromiso con un sistema
productivo mas eficiente, com-
petitivo y preparado para los de-
safios del futuro.

Dekalpar participo en el VI Congreso Paraguayo de Semillas

D ekalpar tuvo una destacada
participacion en el VI Con-
greso Paraguayo de Semillas. Du-
rante el encuentro, Ever Rivarola,
gerente de semillas de Dekalpar,
destac6 la importancia de este
tipo de espacios como platafor-
mas para mostrar a los produc-
tores la disponibilidad actual de
semillas certificadas y tecnolo-
gias de avanzada que se encuen-
tran en el mercado. “Esto esta
enfocado en fortalecer al sector
semillero y mostrar un poco a los
productores la disponibilidad de
semillas y tecnologia hoy dispo-
nible para ellos”, expreso.

Dekalpar cuenta conuna moder-
na planta procesadora de semillas
en Santa Rita, con una capacidad
de produccion aproximada de
200.000 bolsas de semillas de soja.
La empresa ofrece al mercado cer-
ca de 20 variedades, provenientes
de tres reconocidos obtentores:
Don Mario, Monsoy y Limagrain.
Estas semillas se caracterizan por

DEKALPAR

contar con un material genético
de alta calidad y pureza diferen-
ciada. “El objetivo de la empresa
es seguir ofreciendo al mercado
semillas con alta pureza y calidad,
contribuyendo a estabilizar la pro-
duccion agricola mediante el uso
de semillas certificadas”, senalo
Rivarola. Aniadié que estas varie-
dades permiten alcanzar mejores
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niveles de producciéon y poseen
multiples cualidades que apoyan
directamente el cumplimiento de
los objetivos del productor. Con
su participacion en el congreso,
Dekalpar reafirma su compromiso
con el desarrollo agricola del Para-
guay, apostando por la innovacion,
la calidad y el acompanamiento
constante al productor. CA



EVENTOS

Syngenta Paraguay impulsa

el manejo preventivo de

enfermedades en soja con jornada
técnica para Alto Rendimiento

SYNGENTA PARAGUAY LLEVO A CABO UNA JORNADA TECNICA PARA ALTO RENDIMIENTO
DONDE REUNIO A PRODUCTORES DE LAS REGIONES SUR Y CENTRO NORTE DEL PAIS. El
evento se desarrolld en el Hotel Dazzler de Ciudad del Este y tuvo como principal diser-
tante a la Dra. Carolina Deuner, reconocida fitopatdloga e investigadora de la Universi-
dad de Passo Fundo (Brasil), quien también forma parte del equipo de Syngenta Brasil.

urante la jornada, se abor-
daron estrategias clave
para el manejo eficiente

de enfermedades en el cultivo de
soja, haciendo especial énfasis en

la importancia del manejo pre-
ventivo desde las etapas iniciales
del ciclo del cultivo.

“Una estrategia muy importante
es aplicar los fungicidas de for-
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ma anticipada, combinando pro-
ductos sistémicos con multisitios
para lograr un control mas eficaz.
Las principales enfermedades que
afectan al cultivo de soja —como



las manchas foliares, mancha ani-
llada, antracnosis, cercospora,
roya asiatica y oidio— requieren
un programa de control quimi-
co bien estructurado”, explico la
Dra. Deuner.

TECNOLOGIA E INNOVACION AL
SERVICIO DEL PRODUCTOR
Almudena Diaz de Vivar, gerente
de productos fungicidas y her-
bicidas de Syngenta Paraguay,
destac6é el enfoque innovador
del evento y la relevancia de las
soluciones tecnoldgicas ofre-
cidas por la empresa. “Esta vez
apostamos por una dinamica
diferente, invitando a nuestros
principales productores en dos
zonas clave del pais. Nuestro ob-
jetivo fue brindar informacion
técnica actualizada y reforzar el
compromiso de Syngenta con la
innovacion en el manejo de en-
fermedades”, sefialo.

Durante el evento que se de-
sarrollo el 23 de julio, Syngen-
ta presentd su robusta linea de
fungicidas de ultima generacion,
diseniados para proteger al culti-
vo desde la aplicaciéon cero o ve-
getativa, que es esencial para un
manejo preventivo eficaz.

ENTRE LOS PRODUCTOS

DESTACADOS SE ENCUENTRAN:

_ Score® Flexi: un fungicida del
grupo de los triazoles con am-
plio espectro de accioén, ideal
para las primeras aplicaciones
en fase vegetativa.
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CAROLINA DEUNER, RECONOCIDA

FITOPATOLOGA E INVESTIGADORA DE LA
UNIVERSIDAD DE PASSO FUNDO.

Miravis® Forte: formulado
con la innovadora molécu-
la Adepidyn®, es altamente
efectivo contra manchas folia-
res y ofrece accion curativa.
Mazen® Forte: combina Sola-
tenol® y Protioconazol, para
un control superior de roya
asiatica y otras enfermedades
criticas.

PREPARACION PARA

NUEVOS DESAFI0S

Uno de los puntos destacados
durante la charla fue el riesgo
de aparicion del Diaporthe Lon-
gicolla y Diaporthe Ueckeri, que
afecta ya hace varias campanas
productivas a regiones vecinas de
Brasil, en donde Syngenta Brasil
fue pionera en su identificacion y
control. Frente a este nuevo de-
safio, Syngenta reafirma su com-
promiso de estar un paso adelan-
te, ofreciendo un programa de
fungicidas integral y adaptable a
los diversos escenarios que puede
presentar cada zafra. “Con nues-
tras tecnologias y el acompania-
miento de mas de 25 especialis-
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tas a campo, el productor puede
sentirse respaldado. Ofrecemos
soluciones concretas y eficaces
para cualquier problematica sani-
taria que se presente en sus culti-
vos”, afirm¢ Diaz de Vivar.

El evento concluy6 con un espa-
cio de interaccion directa entre
los productores y el equipo téc-
nico de Syngenta, reforzando el
valor de la transferencia de co-
nocimiento y el asesoramien-
to personalizado para lograr un
manejo fitosanitario sostenible y
de alto rendimiento. CA

ALMUDENA DiAZ DE VIVAR, GERENTE DE
PRODUCTOS FUNGICIDAS Y HERBICIDAS DE
SYNGENTA PARAGUAY.
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Rizobacter present0 innovaciones
biologicas y nutricionales en su
gira por Paraguay

DEL 28 AL 31 DE JULIO, RIZOBACTER RECORRIO DIVERSAS REGIONES PRODUCTIVAS DEL
PAiS PARA ACERCAR NUEVAS SOLUCIONES A PRODUCTORES Y TECNICOS DEL SECTOR
AGROPECUARIO. Durante la gira técnica presento dos productos innovadores que
buscan potenciar el rendimiento de los cultivos mediante soluciones bioldgicas
y nutricionales de Ultima generacion: Microstar BIO y Aterix.

urante los encuentros,
D que reunieron a produc-

tores, asesores técnicos
y representantes del agro, se
destaco especialmente el lanza-
miento de Microstar BIO, el pri-
mer fertilizante microgranulado
en mezcla quimica asociado con
una tecnologia biologica. Segin

explico Valentin Bastini, gerente
global de Proteccion de Cultivos
de Rizobacter, esta innovacion
representa un avance significati-
vo en la nutricion vegetal.

“Microstar BIO es una nueva so-
lucién nutricional que combina
componentes quimicos con com-
ponentes bioldgicos. Esta formu-
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lado con cuatro bacilos que ac-
ttan desde la siembra, brindando
una nutricion integral para culti-
VOS cOomo soja, maiz, canola y gi-
rasol”, sefial6 Bastini.

Este fertilizante so6lido, de rapida
disponibilidad, contiene macro y
micronutrientes esenciales. Su
aplicacion en la linea de siembra,



directamente en contacto con la
semilla, permite una absorcion
temprana sin riesgo de fitotoxi-
cidad y es compatible con otros
productos biologicos como ino-
culantes, nematicidas y biofungi-
cidas.

Por otro lado, durante la gira
también se presenté Aterix, un
biofungicida desarrollado a par-
tir del hongo Trichoderma har-
zianum cepa T-h2, disefiado para
aplicacion foliar. Ruth Caballero,
representante del area de Marke-
ting y Asistencia Técnica de Rizo-
bacter, explicd que este producto
esta pensado como una alternati-
va o complemento a los fungici-
das quimicos tradicionales.
“Aterix permite aprovechar el
efecto residual de los productos
biologicos y mejorar el control de
enfermedades de fin de ciclo. Es
una herramienta clave en un con-
texto donde el uso de microorga-
nismos en el sistema productivo
es cada vez mas necesario”, afir-
mo6 Caballero.

Ambos referentes coincidieron
en destacar la buena recepcion
de los productos por parte de los
productores, quienes mostraron
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gran interés en integrar estas
tecnologias sustentables en sus
sistemas productivos.

“La gira fue muy productiva. Nos
permiti6 dialogar con agriculto-
res de distintas regiones, com-
partir conocimientos y reforzar
nuestro CoOmpromiso con una

agricultura mas eficiente y soste-
nible”, concluy6 Bastini.
Rizobacter agradecio6 a todos los
productores que participaron de
la gira e invit6 a seguir en contac-
to para continuar innovando jun-
tos en el camino hacia una agri-
cultura con mas vida. CA




EVENTOS

Bayer premio a los campeones
de la productividad en soja de
la Liga 12X 2025

BAYER PARAGUAY PREMIO A LOS CAMPEONES DE LA PRODUCTIVIDAD EN SOJA DE LA
LIGA 12X 2025, RECONOCIENDO A LOS 40 PRODUCTORES CON LOS MAYORES RENDI-
MIENTOS POR REGION DURANTE LA CAMPANA 2024/2025. El evento se realizd en la
Helitactica de Luque el 24 de julio y reunid a productores, representantes de em-
presas obtentoras, el equipo comercial de Bayer y autoridades de la compaiiia.
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sta competencia de
E alcance  nacional

abarcé gran parte
del territorio paraguayo.
La Liga 12X es una iniciati-
va que busca destacar alos
productores que apuestan
por la tecnologia Intacta
2 Xtend, demostrando su
compromiso con la innovacion, la
productividad y las buenas prac-
ticas agronémicas. Mas de 350
productores participaron en las
diferentes ediciones de esta com-
petencia, y en esta edicion los 10
productores con mayor rendi-
miento por regiéon fueron reco-
nocidos como campeones.
Las regiones contempladas en
esta edicion fueron: Centro, Nor-
te, Noreste y Sur, lo que permi-
ti6 una representatividad diversa
y completa del pais. Cada una de
estas zonas aporto finalistas que
reflejan la excelencia productiva
a lo largo y ancho del Paraguay.
Durante la cena, se realizo la pre-
miacion a los productores reco-
nocidos por su alto rendimiento,
con distintos premios que inclu-
yeron viajes técnicos y otras dis-
tinciones especiales. También se

Mas de 350 productores participaron
en las diferentes ediciones de esta
competencia, y en esta edicion los 10
productores con mayor rendimiento
por region fueron reconocidos como

campeones.

llevaron a cabo sorteos en vivo
entre los 40 productores desta-
cados de cada region —Centro,
Norte, Noreste y Sur— lo que
sumé emocién al cierre de una

TANA

PENT

noche inolvidable. Ademas, se
rindi6 un reconocimiento espe-
cial a los obtentores, claves en el
desarrollo de los materiales gené-
ticos que impulsan el crecimiento
productivo en el pais.

Otro de los momentos destaca-
dos de la noche fue el espacio de-
dicado a resaltar el compromiso
de Bayer con el productor para-
guayo y el impacto de la Liga 12X
como motor de reconocimiento
a la productividad, la innovacion
y el trabajo bien hecho. Con pa-
labras de agradecimiento, se ce-
lebr6 a los 40 campeones como
referentes que inspiran al sector
a seguir creciendo.

La empresa Bayer sigue apos-
tando en generar iniciativas que
amplien el reconocimiento a la
excelencia productiva, re-
forzando el compromiso
con quienes siguen apos-
tando por la mejora conti-
nua en el agro paraguayo.
El evento cerr6 con un
mensaje claro: en Ba-
yer, el compromiso con
el crecimiento del pro-
ductor paraguayo va mas
alla del campo. A través
de iniciativas como la Liga 12X,
la compania sigue construyen-
do puentes entre la innovacion,
la productividad y el reconoci-
miento del esfuerzo. CA
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BOX EMPRESARIAL

RiederTech da un paso clave hacia la
internacionalizacion con su primera
exportacion de tableros eléctricos

n un importante hito para
E la industria tecnologica

paraguaya, RiederTech So-
lutions recibié recientemente a
clientes internacionales en su fa-
brica de tableros eléctricos ubica-
da en Ciudad del Este. Esta visita
marca el inicio de un proceso de
exportacion sin precedentes para
la compafiia, que se prepara para
enviar sus productos por primera
vez al mercado internacional.
Durante la visita, el grupo técnico
del cliente, encabezado por el ge-
rente de proyecto Carlos Federi-
co Flores, realizd una exhaustiva
inspeccion técnica y de materiales
como paso previo a la exportacion
de tres electrocentros como cen-
tros de control de motores (MCC),
que seran utilizados en plantas de
tratamiento de aguas en un pro-
ceso de modernizacion. “Estamos
muy complacidos con el avance del
proyecto. RiederTech estd cum-
pliendo con todos los estandares
requeridos, tanto en tiempos como
en calidad. La cordialidad y el pro-
fesionalismo del equipo han sido
impecables”, afirmo Flores.
Por su parte, la Ing. Ester Lopez,
Project Manager de RiederTech,

explico que la visita permiti6 cerrar
el proceso de inspeccion de mate-
riales, lo que habilita a la empresa a
iniciar la fabricacion en serie de los
tableros eléctricos. Esta etapa in-
cluye un riguroso chequeo, conteo
y verificacion de componentes para
asegurar el cumplimiento de los re-
quisitos del cliente internacional.
“Esta es nuestra primera experien-
cia de exportacion y representa un
aprendizaje significativo para todo
el equipo, tanto en lo técnico como
en lo logistico. Ya tenemos una so-
lida trayectoria en Paraguay, y aho-
ra queremos demostrar al mundo
la calidad de lo que hacemos desde
Ciudad del Este”, sefal6 Lopez.

La planta industrial de Rieder-
Tech Solutions se especializa en
la fabricacion de tableros eléctri-
cos para diversos sectores, gra-
cias a la transferencia de tecno-
logia de SIEMENS AG (Alemania)
recibida a través de un contrato
de franquicia, y ofrece solucio-
nes para subestaciones eléctri-
cas, industrias, automatizacion y
sistemas de comunicacion, aten-
diendo tanto a clientes estatales
como privados.

El volumen inicial de exportacion
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previsto es de tres contenedores
con tableros eléctricos, un paso
estratégico que permitira a la em-
presa ampliar su vision y adaptar
sus procesos a los requerimien-
tos de mercados internacionales.
“Este proyecto es una oportunidad
para entender mejor las necesida-
des fuera de nuestro pais. Nos ayu-
da a crecer como empresa, ya que
involucra todas nuestras areas:
técnica, logistica, administrativa y
de ejecucion”, agregd Lopez.

Con este logro, RiederTech re-
afirma su compromiso con la
innovacion y la excelencia, y se
posiciona como un referente na-
cional con proyeccion global en
el sector de soluciones eléctricas

industriales. CA
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EVENTOS

La Gira Monsoy repitio el
exito y fortalecio vinculos
con productores y técnicos

LOS ENCUENTROS SE DESARROLLARON DURANTE DOS SEMANAS EN JULIO, TODOS
CON BUENA RESPUESTA POR PARTE DE LOS ASISTENTES QUIENES ACOMPANARON
CADA EVENTO REALIZADO EN DIFERENTES ZONAS DE PRODUCCION, ABARCANDO CIN-
CO DEPARTAMENTOS. El recorrido incluyo lanzamientos de nuevas variedades,
asi como la propuesta técnica de valor de la plataforma INTACTA 2 Xtend (12X).

)

I ) SMonsoy

—
e ikl

el 1al 9 de julio se realizo
D la gira de posicionamien-

to de las variedades Mon-
soy, arrancando en Bella Vista
(Itaptia), al Sur, para luego seguir
a Ciudad del Este (Alto Parana), J.
E. Estigarribia, ex Campo 9 (Caa-

guazl), Katueté (Canindeyu) y
Santa Rosa del Aguaray (San Pe-
dro), integrando asi los encuen-
tros con técnicos y productores
de cinco grandes departamentos
productores de soja. Carlos Pino,
representante técnico comercial
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de Monsoy en Paraguay, recordd
que esta iniciativa empez06 el afio
pasado con buena recepcion, lo
que animo a volver a organizar la
experiencia en el 2025, igualmen-
te con logros al finalizar del reco-
rrido. “La repetimos nuevamente



para el intercambio técnico, so-
bre todo los cultivares disponi-
bles en el mercado, con la nueva
plataforma biotecnologica 12X,
para reforzar nuestra propuesta
de valor, nuestro posicionamien-
to y estar en contacto con los
productores. Toda la innovaciéon
tecnologica, todo el desarrollo
técnico que viene de la mano de
la semilla. De esta manera, toda la
innovacioén tecnoldgica embarca-
da en la simiente otorga un salto
significativo en la productividad.
Tenemos un portafolio robusto de
materiales de soja para cada re-
gion agricola, a los que se suman
nuevas variedades”. Agradecio la
recepcion, el interés y la partici-
pacion activa de los participantes.
Esto permitio enriquecer encuen-
tros, sobre todo por la peculia-
ridad de cada zona en particular,
con caracteristicas propias a la
region, ademas de resaltar la posi-
bilidad del reencuentro con clien-
tes de larga data, como nuevos
usuarios que vienen adoptando
las propuestas de Monsoy, marca
propiedad de la compaiiia Bayer,
incluyendo en sus campos en las
campanas agricolas. “Estamos fe-
lices con la buena receptividad.
Hemos comprobado una bue-
na cantidad de participantes que
permitié a muchos disipar dudas
sobre los cultivares, ade-
mas de acceder a las nove-
dades lanzadas”. También
abord¢ las novedades y la
propuesta técnica de valor
de la plataforma I2X.

Se destacaron los cultiva-
res comerciales como M
6499 12X, M 6130 12X, y M
5999 XTD (tecnologia Xtend), la
que se sumo la novedosa variedad
M 6131 12X, que cuenta con la pla-
taforma biotecnologica INTACTA
2 Xtend. Se trata de un producto
innovador, de altisima capacidad
productiva, gran estabilidad y me-
jor perfil sanitario, subrayo el pro-
fesional agrénomo, referente de
la genética Monsoy en Paraguay.

| GAMADOY

Entre las consultas mas comunes
de los asistentes, se incluyeron po-
blacion, tipo de ambiente, época de
siembra. “Hicimos un ‘feedback’ de
los productos lanzados, sembrados
y con muy buenas expectativas”.

También puntualizé la propuesta
en valor que contribuye a expresar
mejor el potencial de las variedades

Creemos que hay un salto en productividad
gracias a la nueva Plataforma Biotecnologia
Intacta 2 Xtend, para lo cual, la compaiiia
invierte un ‘budget’ interesante en

investigacion y desarrollo.

con altos rendimientos, “Creemos
que hay un salto en productividad
gracias a la nueva Plataforma Bio-
tecnologia Intacta 2 Xtend, para lo
cual, la compaiia invierte un ‘bu-
dget’ interesante en investigacion
y desarrollo. Esta inversion esta
embarcada en la semilla, generan-
do nuevos materiales, ofreciendo
renovadas biotecnologias posibles
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gracias a esas investigaciones y la
apuesta de la compania Bayer. Ade-
mas, creemos que la sustentabilidad
de estos productos, su innovacion,
dara ese realce en la productividad
que buscamos y con la sustentabili-
dad que estamos teniendo”.
Durante la gira igualmente se com-
partieron igualmente otras varie-
dades, como la M 6155 12X,
para responder a la pro-
blematica del complejo de
nematodos. También las
propuestas segin época de
siembra, apertura, interme-
dia o cierre, para todas las
ventanas, en consonancia
con la rotacion de cultivos
y la complementacion como por
ejemplo con el trigo. Para estas y
otras necesidades, igualmente citd
M 5999 XTD, M 6130 12X y M 5921
[2X. Otros cultivares citados du-
rante las charlas incluyeron M 6155
12X, M 6101 12X y M 6301 I2X. Al fi-
nalizar cada encuentro, se compar-
tieron cenas de confraternizacion,
con sorteos y buena musica. CA



EVENTOS

Farmer Show 2025, tecnologia

LA SEPTIMA EDICION SE REALIZO DEL 26 AL 29 DE JUNIO EN EL SILO DE FARMER
GREEN S. A, impulsor de esta iniciativa, en Nueva Toledo (Caaguazu). ELl evento,
segUn los organizadores, afio tras afio va creciendo, por lo que constituye un es-
pacio agrotecnoldgico, por un lado, y, por el otro, una propuesta para el publico
en general al incluir un programa amplio y diversificado.

| Farmer Show en Nueva
E Toledo completd su sép-
tima edicion como evento
agricola celebrado anualmente

en Nueva Toledo, gracias al im-
pulso de Farmer Green, formado

por un grupo de productores de
la zona, unién que sento las bases
para esta iniciativa que, por un
lado, represent6 un sitio para la
transferencia de tecnologia, por
lo que conto con la presencia de
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productores, técnicos y empresas
del sector agropecuario, con la
intencion de mostrar las Gltimas
innovaciones aplicadas al campo,
asi como fomentar el desarrollo
sostenible del sector.
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Para ello, el predio se distribuyo
en un sector destinado a la ex-
hibicion estatica de maquinarias,
implementos y vehiculos utilita-
rios disefiados para la produc-
cion, se destacaron unidades con
tecnologia que incorpor6 lo mas
novedoso en materia de agricul-
tura de precision, siguiendo la
tendencia del mercado. Ademas,
contd con su area de parcelas
demostrativas, en donde las em-
presas expusieron lo dltimo en
genética e insumos, entre ellos
hibridos de maiz y soluciones
para el control de malezas, en-
fermedades e insectos.

Por otra parte, el Farmer Show
también ofreci6 a los visitan-
tes la oportunidad de conocer
novedades, interactuar con ex-
pertos y participar en sorteos
y otras sorpresas e incorporé
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atractivos para toda la familia.
En agenda figur6 en esta oca-
sién la propuesta de “patinaje”
de vehiculos que constituyé una
experiencia Gnica ya que contri-
buy6 una pista embarrada por

las lluvias registradas en los dias
previos, que puso a prueba la
habilidad y técnica de los con-
ductores, que igualmente atrajo
a una buena cantidad de publico.
El programa incluy6 los dias 26
y 27, para el énfasis en las par-
celas demostrativas y la expo-
sicion de maquinarias, imple-
mentos y vehiculos. En tanto,
la habilitacion oficial fue el 28,
a las 10, con presencia de au-
toridades locales. Mientras, los
demas atractivos cerraron el fin
de semana para un broche de
oro de esta edicién que apunta
a seguir la filosofia de “sembrar
el futuro desde el corazén pro-
ductivo del pais”, mostrando la
apuesta por el desarrollo soste-
nible del campo, enlazando tra-
bajo del campo con tecnologia e
innovacion.
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Buenos resultados de Agrisa en zona de Nueva Toledo

grisa completé su segun-

da participacion en Farmer
Show y se destaco el posiciona-
miento en el mercado local con
mucho interés en la agricultura de
precision. Diego Martinez, geren-
te comercial de la empresa, resal-
to que el silo abarca un area de in-
fluencia en una region “realmente
muy importante para nosotros,
porque es un mercado que veni-
mos trabajando ya hace dos afios y
esta resultando”, subray6. La am-
plia gama de soluciones de Agrisa
estuvo representada a través de
equipos sofisticados, de alta tec-
nologia, pero totalmente al alcan-
ce del productor, que de hecho
ya conoce y es usuario habitual
de la firma. “Presentamos drones
de pulverizacion agricola, drones
multiespectrales, misturadores
y generadores que van a acom-

panar obviamente los drones. Asi
también todo lo que es agricultura
de precision, GPS, piloto automa-
tico y monitores de siembra”. El
Farmer Show 2025 es la séptima
edicion del evento organizado por
Farmer Green y que viene forta-

leciéndose como exposicion. En
este sentido, Martinez indic6 que
Agrisa acompana ese crecimiento
porque ven el potencial en la re-
giony alavez, permitio establecer
una alianza para beneficio mutuo,
lo que igualmente contribuy6 al
éxito y abri6é nuevas oportunida-
des de negocios a los productores
y clientes usuarios de la empresa.
“Para nosotros es muy importante
la parceria con el silo. Ofrecemos
buenos precios para el productor
final y, el silo, también ofrece faci-
lidades, con una comercializacién
de granos como parte de pago del
agricultor. Como Agrisa, avanza-
mos bastante este afio y contri-
buimos para tecnificar la region,
que también vemos, ya se actua-
liz6 bastante con el empleo de los
drones como herramientas parala
agricultura de precision”.

A grofértil retorno a este even-
to, organizado por Farmer
Green con novedades de la marca
Agroeste, principalmente hibri-
dos de alto techo productivo. Joel
Nervis, asesor comercial de Agro-
fértil para zona de Nueva Toledo y
Vaqueria, resalto la organizacion
del evento y agradeci6 la visita
de mucha gente a la parcela. Los
hibridos enfatizados en Farmer
Show 2025 fueron AS 1991 PRO4,
AS 1988 PRO4 y AS 1820 PRO4, los
cuales, al contener la mencionada
biotecnologia (VTPRO4), refuerza
sus potenciales, ya que combina

las formas mas efectivas de pro-
teccion del maiz, desde la siem-
bra hasta la cosecha. Del primero,
resaltdé que es de altisimo techo
productivo, con un ciclo de unos
133 dias, por lo que es un super
precoz. La ventana de siembra
ideal se posiciona para la primera
quincena de febrero. Es un mate-
rial que responde favorablemente
a la fertilizacion. El otro hibrido
en destaque fue el Agroeste AS
1988 VTPRO4. “Es mas rustico,
para areas de baja y media in-
version, en suelo mas arenoso o
areas mas mixtas. Su ciclo es un
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poco mas largo”, dijo. El tercer
material mencionado fue el AS
1820 PRO4. “Es un hibrido con
alto potencial de rendimiento que
buscamos posicionar consideran-
do su estabilidad y adaptacion a
las condiciones del productor pa-
raguayo”, inform6. Con respecto
al desempefio de los cultivos en la
temporada, explicdé que hubo dos
épocas de siembras. La primera
ventana se dio mas hacia finales
de enero, que coincidié con un
periodo seco. La segunda tanda
fue desde la segunda quincena
de febrero, que promete buenos
rendimientos. Finalmente, con
respecto a Farmer Show indico
que Agrofértil retorn6 a la mues-
tra con el objetivo de fortalecer la
presencia local. “Buscamos tra-
bajar muy fuerte. Vemos el Far-
mer Show como una vitrina para
nuestros materiales, por lo que
queremos fortalecer nuestras
alianzas, para seguir consolidan-
do la presencia de Agrofértil en
toda la region”.



Cinco hibridos para todas las necesidades de la mano de Agrotec

L a compaiia present6 lo mas
novedoso en biotecnologia
para los maices y anticipé noveda-
des durante el evento. La ocasion
fue propicia para que los produc-
tores y visitantes en general co-
nozcan las propuestas destacadas
del cereal, tanto para granos como
para doble propésito, de la mar-
ca Pioneer®, que Agrotec lleva 20
anos de fuertes vinculos con gran-
des satisfacciones y logros. Hei-
tor Souza, CTN de Agrotec para la
zona de Nuevo Toledo, Vaqueria
y Casilla 2, resaltd que el Farmer
Show 2025 fue un estante desta-
cado para poder exhibir las nove-
dades de su amplio portafolio de
soluciones. En este caso, con cinco
hibridos de Pioneer para todos los
gustos y requerimientos del pro-
ductor para su campo. En el plot
estuvieron a disposicion de los visi-
tantes los hibridos con las ya cono-
cidas, afamadas y muy empleadas

tecnologias Power Core Ultra®
(PWU) y Leptra® (VYHR y VYH).
A ella se sum6 como novedad, la
AQUAmax®, desarrollada por Cor-
teva AgriScience, propietaria de la
marca Pioneer®, que permite a la
planta un mejor aprovechamiento
en la absorcion del agua, logrando
mejores resultados en condicio-
nes de estrés, siguiendo la linea de
otros hibridos Pioneer®, ideales
segln la necesidad de cada campo.
Puntualiz6 que la nueva tecnologia
esta llegando con el hibrido P40537

PWU vy, en la ocasion igualmen-
te fueron exhibidos P3322 PWU,
P3282 VYH, P4285 VYHR y P3707
VYH. Aproveché igualmente para
resaltar el buen afio del maiz de
entre zafra. “La zafrifia en nuestra
region es muy interesante por-
que abre puertas para sembrar
todo tipo de cultivo. Pero si o si
el mas presente es el maiz y este
ano fue muy especial para maiz”,
dijo. Agradeci6 a la organizacion
por la posibilidad de participar del
Farmer Show 2025, para compar-
tir con clientes y amigos. “Es muy
importante poder acompanar este
tipo de eventos también en un mo-
mento muy especial para Agrotec
que cumple su aniversario 35, que
no todas las marcas y empresas
pueden alcanzar y, de estos 35
anos, lleva 20 en alianza con Pio-
neer, proveyendo lo mejor que hay
de tecnologia y calidad para nues-
tros clientes”, finalizo.

Soluciones de Tracto para productores de Farmer Show 2025

A companando desde la prime-
ra edicion, Tracto marco pre-
sencia nuevamente en el evento
que anualmente se desarrolla en
el silo de Farmer Green, en Nueva
Toledo (Caaguaz) llevando parte
de su amplio portafolio de solu-
ciones de las mas de 100 marcas
que representa para ser lider en
nuestro pais. Richard Silva, ase-
sor comercial de Tracto sucursal
Campos 9, resaltod el compromiso
que tiene la empresa con todos
los productores de estar presen-
tes en los eventos agrotecnologi-
cos en el pais, como igualmente
es en este caso. “Participamos, asi
como desde sus inicios, de la ex-
posicion porque siempre estamos
al alcance del productor, también
de esta region y a quien muchas
veces le es dificil acercarse a las
diferentes muestras realizadas
en otros puntos del pais. Asi, por

un lado, acompanamos esta ini-
ciativa de nuestra aliada local v,
por otra parte, seguimos posi-
cionandonos en un punto muy
estratégico, equidistante a otros
polos de desarrollo. El productor
puede venir, mirar y compartir
con nosotros y conocer mas las
innovaciones que tenemos cada
afio como empresa”. Si bien en
Farmer Show 2025 Tracto ex-
hibi6é varias propuestas, una se
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destaco en particular. “El mayor
énfasis ahora mismo es la planta-
dora Agiflex, con todo el paquete
tecnologico de Baldan. Viene en
varias presentaciones. Tenemos
disponibles de 17,19 y 21 lineas. Es
autotransportable, con sistema
hidraulico independiente, corte
linea a linea y que brinda al pro-
ductor la mayor eficiencia posible
a la hora de sembrar, optimizan-
do siempre lo que es en cuanto a
fertilizante y semillas. También ya
trae incorporado un tanque ino-
culante”. Resalté igualmente la
presencia de representantes de
fabrica en todas las actividades y
exposiciones que Tracto acom-
pafia. Recorddé que Tracto esta
presente en todas las regiones
productivas. Para Nueva Toledo
y alrededores, se atiende desde
la sucursal Campo 9, en el distrito
de J. E. Estigarribia. CA
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