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MASSEY FERGUSON

Descubri como seria el playlist de tu vida
si usas lubricates de Massey Ferguson

Otros

Lubricantes
Lubric

Massey Ferguson by Shell
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Para que tus maquinas siempre funcionen al maximo y con el mejor rendimiento, te recomendamos
usar los Lubricantes Genuinos de Massey Ferguson.
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CON CIERRE DE TEMPORADA ll.]lq

El mes se va-con el inicio de'la Expo Syngenta que completa:nueve
edicionés. La muestra‘se desarrolla, una vez mas, 'emel predio del Centro
Tecnolégico Agropecuario del Paraguay.(€etapar), eniYguazy; del 28/de
febrero al'3'de marzo. El evento agretécnologico coincide ¢on.la época fuerte
de cosecha de cultivos de veran6, esperando un buen cierre de temporada y
el despliegue de las ultimas’novedades de cara-a futuras campanias.
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EDITORIAL

CONSOLIDACION DE MUESTRAS
CON FOCO EN AGRONEGOCIOS

| crecimiento de Innovar Feria Agropecuaria

en apenas cinco ediciones, incluso pese
a adversidades como pandemia, sequias con
los peores rendimientos en soja en 25 afios,
movilizaciones sociales y demas por lo menos
debe ser aplaudido. Demuestra que aun en la
adversidad, se puede salir adelante, poniendo
el maximo de esfuerzo y esmero, teniendo
como Norte alcanzar los objetivos trazados.

Y es que esta muestra presenta varias
fortalezas. La importancia de no cerrarse

a ver lo positivo de otras experiencias, a
mantener una disciplina organizacional y a
tener en cuenta la tendencia del mercado y
sus preferencias y demandas. Por ello no es
de extrafar que vayan ganando espacios de
participaciéon actividades como la ganaderia
y el sector forestal y su integracién con la
agricultura.

Ademas, eventos como estos generan un
impacto positivo a una comunidad. Basta ver
el movimiento que genera con demandas de
hoteles, gastronomia y otros servicios. Todo
ello sin contar la dindmica que se observa

en las carreteras, con vehiculos trasladando
logistica o todo lo que sea carteleria, solo por
mencionar algunos aspectos que no hacen sino
reforzar el concepto de la produccién como
motor de la economia nacional.

De ahi que, si bien existen diferentes enfoques
para una exposicién, aquellas ferias como la de
Innovar, con énfasis en los agronegocios, sin
dudas reflejan el interés de propios y extraios,
contagian de entusiasmo a otros y propician
beneficios no solo para un sector sino a otros
eslabones de la cadena. Es asi que cuanto

mas se pone el foco en cumplir con las metas,
menos posibilidades de fracaso habra.
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Biofertilizante promotor
del crecimiento vegetal,
incrementa la
disponibilidad de
fosforo en el suelo,
para un mejor
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Intensificado movimiento de carga terrestre

| sector de transporte terrestre em-

pezd a sentir la reactivacion del mo-
vimiento de cargas, siendo los meses
de zafra el periodo de mayor demanda
para el traslado de la produccion. “El
sistema de vehiculos se encuentra bien
distribuido para cubrir la demanda de
los diversos puntos de embarque”, se-
Aalé Ricardo Svec, miembro del direc-
torio de la Camara Paraguaya de Trans-
porte Internacional Terrestre, seglin un
informativo de la Unién de Gremios de
la Produccion (UGP), al cierre de la pri-
mera quincena del mes. En efecto, con-
forme el material divulgado, en el pais
se cuenta con un parque de camiones
de entre 30.000 a 40.000 unidades.
En cuanto a precios, explicd que esta
€s una época en que van en alza segiin
la oferta de camiones, y los clientes
definen el precio de acuerdo con la ur-
gencia del traslado de sus cargas. “Son
negociaciones que se dan casi diaria-
mente’, indico. La dinamica del sector
también esta sujeta a las condiciones
de navegabilidad del rio, que deriva en
el topeo de los espacios disponibles en

Gentileza UCP

los puertos. “Hay situaciones en que las barcazas no pueden salir o no pueden acer-
carse para embarcar la carga”, explicé Svec. El sector se encuentra expectante de
la situacién del rio para determinar su impacto en las operaciones, puesto que, si
no mejora, podria darse que muchas exportaciones se realicen por tierra, principal-
mente a Brasil. Problemas de seguridad Los transportistas también se enfrentan a
situaciones de fraude y robo, que cada vez se hacen mas frecuentes en el mercado.
Svec detallé que los estafadores se hacen pasar por camioneros y presentan clona-
ciones de las documentaciones oficiales del sector para acceder a las cargas y luego
robarlas. “Revisan las especificaciones de los camiones y clonan la informacion de
la cédula de identidad del titular, la cédula verde del camion y la habilitacion de la
Dinatran, y la gente que no tiene un control muy exhaustivo carga con ellos”, desta-
6. En este sentido, recordé la necesidad de mayor formalizacion y trazabilidad para
el sector, puesto que este tipo de situaciones también afectan la reputacion de los
camioneros formalizados y, en algunos casos, pierden oportunidades de negocios;
ademas del escaso control de seguridad que favorece la proliferacion de estos ca-
sos de estafa y robo, indico finalmente el boletin

Mes perdido para la industria aceitera

Luego de un ano bastante comple-
jo, donde la sequia llevé a que mu-
chas fabricas no procesen oleaginosas
durante los Ultimos meses del 2022,
el 2023 inicia con buenas estimacio-
nes para la produccién, pero marcado
por el retraso en el inicio de la cose-
cha, lo cual determiné que este primer
mes del afno sea un mes perdido para
la industria aceitera, segun el informe
mensual a enero de la Camara Para-
guaya de Procesadores de Oleagino-
sas y Cereales (Cappro). Conforme los
datos, en enero se agreg6 valor a ape-
nas 15.537 toneladas de oleaginosas,
una caida del 75% si se compara con el
volumen promedio de procesamiento
para el primer mes en los Gltimos tres
anos. A diferencia de lo que ocurre ha-
bitualmente, la soja no fue la materia
prima mas procesada por las aceiteras,
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cediendo temporalmente su lugar a la canola. De igual ma-
nera, se espera que la normalizacién de la cosecha pueda
llevar a valores mas significativos de industrializacién; aun-
que las deterioradas condiciones de competitividad de la
industria hacen prever nuevamente un afno gris para este
sector que se encuentra estancado por la falta de politi-
cas publicas, insisti6 el gremio. De hecho, se indicé que en
enero se han procesado apenas 7.110 toneladas de soja,
el menor registro para un primer mes del afio desde que la
Cappro inicié con sus estadisticas en el 2008; situaciéon que
se da justo después de cerrar el peor afo de toda la histo-
ria para la industria aceitera nacional. “Si comparamos este
volumen con el promedio del mismo periodo en los Ultimos
tres aflos podemos observar una caida del 88 %. Ademas,
la soja molida representa una utilizacién de solamente el 2
% de la capacidad nominal de las industrias para este mes.
Para los préximos meses se espera que los volimenes va-
yan aumentando conforme se dispone de mayor volumen
de materia prima”, se resaltd para evitar volver a registros
de capacidad ociosa en torno al millén de toneladas por
afo, concluyé el boletin en un apartado.

Www.campoagropecuario.com.py
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Vertiginoso ritmo de exportaciones de soja

a vertiginosa salida de mas de
00.000 toneladas de granos de
soja, correspondientes a la nueva za-
fra, permitié al cierre de este primer
bimestre un ingreso adicional de di-
visas de mas de USD 65 millones.
Este ritmo de exportaciones posibi-
lité, ademas, que en febrero de este
ano la cadena logistica tanto fluvial
como terrestre fuera revitalizada,
destaca el informe de la Camara Pa-
raguaya de Exportadores y Comercia-
lizadores de Cereales y Oleaginosas
(Capeco). Entre enero y febrero de
2023 las exportaciones de granos
de soja inyectaron a la economia na-
cional USD 273.028.415, es decir,
USD 65.025.917 mas que los USD
208.002.498 generados en el primer
bimestre del 2022, de acuerdo con
los datos del Banco Central del Pa-
raguay (BCP). En cuanto al volumen,
en los primeros dos meses del afo se
desalijaron 607.926 toneladas de gra-
nos de soja, un incremento de 14.672
toneladas respeto al mismo periodo
del 2022, cuando fueron desalijadas
593.254 toneladas. Sonia Tomassone,
asesora de Comercio Exterior de Ca-
peco, explicé que en el segundo mes
del afno se notd una vertiginosa salida
de soja zafra nueva donde practica-
mente en un mes fueron desalijadas
mas de 600.000 toneladas. Este esce-

RANKING EXPORTADORES SOIA (FEB/23) DESTINOS SOJA (FEB/23)
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nario revitalizé toda la cadena logistica tanto fluvial como terrestre y generd un
efecto domind importante en otros sectores de la economia, asi como mucho
trabajo para el campo. Si bien aun se sigue demorando la cosecha de soja por
razones climaticas, se espera una buena produccion, “aunque hasta que la soja
no esté en los silos no podremos ajustar las perspectivas”, indicé. En lo que re-
fiere a derivados de la oleaginosa, si bien hubo considerables pérdidas tanto en
volumen como en ingresos, Tomassone resalté que el 50 % de las exportacio-
nes de soja en grano a Argentina fue realizado por empresas que cuentan con
industrias en Paraguay, lo que demuestra que la merma en el procesamiento
no se produce por falta de materia prima. Argentina y Brasil fueron los Gnicos
mercados activos al segundo mes del afio, con una participacién del 90 %y 10
%, respectivamente. Se espera que en los préximos meses vayan aumentando
progresivamente las exportaciones en la medida que la soja llegue a los puertos,
agrego. En total, fueron 28 las empresas responsables de las exportaciones del
grano al cierre de febrero. La empresa de mayor participacién fue Cargill con
el 20 %, seguida de Viterra (16 %), Agrofértil (8 %), Copagra (6 %), entre otras.
Por la via terrestre, LAR lider6 el ranking con el 59 % de la soja enviada. En este
segmento también se destacaron Agroser (9 %), Rafaeli (8 %), Coopasam (5 %) y
otras, concluyd el informativo de Capeco.

Varios logros en sector forestal

| Instituto Forestal Nacional (Infona) trazé en 2022 va-
rias metas para lograr una gestién forestal sostenible de
alto impacto. Para alcanzarlas, se apoyd en tecnologia de |

Gentileza

CAMBIO DE USO DE (4 Teay

punta, recursos humanos capacitados, alianzas estratégicas
con importantes organizaciones y metodologias que per-
mitieron llegar a porcentajes éptimos de respaldo cientifi-
co, seguin un material dado a conocer. Entre los principales
logros de la gestién al cierre del ejercicio se destacaron el
fortalecimiento del Sistema Nacional de Monitoreo Fores-
tal, un histérico Reporte nacional de cobertura forestal y
cambio de uso de la tierra, periodo 2017 - 2020, un taller
para la construccion del Plan Nacional de Restauracién Fo-
restal, el mejor monitoreo de incendios forestal y celeridad
en alertas, la reglamentacién de la Ley 6818 “De manejo
integral del fuego”, el Seminario Internacional de Gestidn
de Incendios Forestales, el fortalecimiento del proyecto del
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Sistema de Informacion Geografica Institucional (SIGI), la
innovacion en el Registro Publico Forestal y la gestion fo-
restal sostenible.

Www.campoagropecuario.com.py
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La molienda de girasol fue récord el
ano pasado y la de soja retrocedié.

a molienda de girasol alcanzé en 2022 los 3,383 mi-

llones de toneladas lo que representé un récord his-
térico, de acuerdo con los datos proporcionados por la
Camara de la Industria Aceitera (Ciara) y el Centro de Ex-
portadores de Cereales (CEC).
La molienda registrada entre enero y diciembre resulté
547.000 toneladas superior a la del afio pasado, y tam-
bién superé por 77.000 toneladas al maximo histérico
para el girasol de 2019, que habia sido de 3,306 millones.
A su vez, en diciembre la molienda alcanzé las 189.000
toneladas, superando a las de octubre y noviembre. “De
esta manera mostré un cambio de tendencia hacia un au-
mento durante el semestre enero-junio 2023, en conso-
nancia con lo sucedido durante los Ultimos afios a medida
que ingresa la nueva cosecha al circuito comercial”, indicé
el informe de Ciaray CEC.
En el caso de la soja, la molienda culminé el afio con un
acumulado de 38,459 millones de toneladas, que resulta-
ron inferiores en 4 millones a la de 2021. En diciembre la
molienda fue de 2,62 millones, la mas baja de todo el afo.
"La caida en el volumen de la molienda durante diciembre
contrasta con el aumento en las exportaciones del poro-
to de soja de 2,11 millones de toneladas durante octubre
y 890.000 en noviembre. Para diciembre se desplomaron
hasta llegar al minimo de 47.000 tonelada", informé Ciara
y CEC.

Quesos tandilenses logran ingresar al
mercado de los Estados Unidos

La Secretaria de Industria y Desarrollo Productivo del Mi-
nisterio de Economiay el Instituto Nacional de Tecnolo-
gia Industrial (INTI) informaron que una empresa lactea de
Tandil logré exportar a los Estados Unidos una tonelada de
productos y proyecta realizar en febrero un segundo envio
por 1.200 kilos, con asistencia de ambos organismos.

Para el ingreso al mercado norteamericano, la empresa
lactea contd con la asistencia técnica del INTI para la im-
plementacién de planes de inocuidad alimentaria, segun la
Ley de Modernizacion de Seguridad Alimentaria (FSMA) de
Estados Unidos, que establece la obligatoriedad de llevar a
cabo una serie de controles preventivos dentro de la indus-
tria agroalimentaria.

La empresa logré exportar 1.000 kilos de provoleta parri-
llera en cilindros de 3,5 kilogramos por unidad y provoleta
condimentada en porciones de 300 gramos cada una.
Asimismo, prevé realizar en febrero un segundo envio de
1.200 kilos de queso reggianito, provoleta parrillera y pro-
voleta condimentada en porciones y no descartan conti-
nuar en un futuro préximo con el proceso de exportacion
para sus otros 14 productos seleccionados.

12 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Febrero 2023

Lrgelia habilité su mercado a la importacién de
carne con hueso procedente de la Argentina y
acepto la propuesta del Servicio Nacional de Sa-
nidad y Calidad Agroalimentaria (Senasa) de ac-
tualizar el certificado que acompana los envios de
carne bovina fresca enfriada sin hueso envasada al
vacio, extendiendo el plazo de vida util de la carne
a 120 dias.

El secretario de Agricultura, Ganaderiay Pesca de la
Nacioén, Juan José Bahillo, destacé que "los avances
alcanzados resultan muy auspiciosos para el comer-
cio internacional de nuestro pais”.

Argentina llegd a exportar a la nacién africana un
total de 29.700 toneladas en 2004, y la ultima ex-
portacién de carne bovina se habia realizado en el
ano 2018. Argelia es el 11° destino de exportacién
de los productos agroindustriales argentinos, por
un valor total de USD 1.572 millones en 2022, con
un crecimiento del 9,7% en relacién al ano anterior.
En particular, Argelia se destaca como el principal
destino de exportacion de leche en polvo de nues-
tro pais, por un valor total de USD 351 millones en
2022. Argentina es el primer proveedor de Argelia
de maiz, harina de soja y lacteos.

especto dl maiz, a nivel pais ya se logré sem-

brar el 99,1% de las 7,1 millones de hectareas
proyectadas para la campaina en curso, con los tra-
bajos concentrados en el norte del pais.
Las lluvias relevadas durante las ultimas semanas
"mejoraron el estado de los planteos tardios y de
segunda ocupacion del cereal al mismo momento
en el cual gran parte de los lotes comenzaron a
transitar el periodo de definicién de rendimiento
en el oeste y sur del area agricola nacional”, indicé
el informe de la BCBA.
Ademas, se comenzaron a relevar las primeras co-
sechas de plantaciones tempranas en el centro del
area agricola con "rindes por debajo de las expec-
tativas iniciales producto del estrés termo-hidrico
que sufrieron gran parte de los cuadros”.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

CARLOS GOMEZ, GERENTE GENERAL DE INNOVAR FERIA AGROPECUARIA

No inventamos nada,
pero hicimos algo que
Paraguay necesitaba

De cara a la quinta edicion de la gran muestra agrotecnoldégica a cielo
abierto, uno de sus principales articuladores, Carlos Gémez, compartid
detalles de lo que se viene este ano, el éxito alcanzado, el constante crecimiento
y los desafios de una experiencia, bajo la organizacion de la Union de Empresas
Agropecuarias (UEA), que sigue generando oportunidades de negocios y
beneficios a comunidades incluso aledanas por el efecto positivo que genera.

_P. ¢ Preparados para

una nueva Innovar Feria
Agropecuaria?

_ R. En efecto. Para que se tenga una
idea, desde junio de cada afo con la
comision directiva ya empezamos a
trabajar para la siguiente edicién. Para
esta ocasion, cuando lanzamos en oc-
tubre del 2022, nos vimos tremenda-
mente sorprendidos por la alta deman-
da de expositores, se vendié el 90 %
de lotes antes de fin de afo. Esto nos
obligé a planificar mas areas de parti-
cipacioén, anadimos mas de 7000 mts
y para fin de enero fueron todas ven-
didas. Esto demuestra la confianza de
los expositores y como la muestra se
posiciond en cuatro ediciones, si bien
estaba previsto, sorprendio la rapidez
en que se superaron las expectativas.

_P. ¢{Cémo fue evolucionando
la muestra?

_ R. Arrancamos con 90 empresas y
11 mil visitantes en el 2017. Para esta

edicién’ registramos 214 expositores' zas para el 2024 ||eguemOS a ese limite de espaCiOS de par-
que mas bien serian espacios, porque ticipacién. El afio pasado tuvimos 205 expositores y casi
también estan los “holdings”, que tie- 15 mil visitantes, con la salvedad que se debié enfrentar un
nen varias empresas, asi que quizas cierre de rutas en coincidencia con la muestra. Con todo y
se deberian sumar mas. Lo que si, en eso, la gente buscé caminos alternativos. La expectativa es
términos de espacio creo que estaria- recibir entre 20 \ 25 mil personas en esta edicion.

mos llegando a 260 expositores apro-

ximadamente. Pero esto tiene que ver —P. (Mejor6 el escenario?

también con la estrategia de presentar _ R. Totalmente. Hablamos lo del corte en ruta internacional
una feria en donde en todas las calles en coincidencia con la feria y el campo, que después de una
y avenidas circulen los visitantes. Qui- pandemia, debid soportar una sequia que arrojé niveles de
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productividad como no se dieron en 25
anos. Ademas, hasta el momento los
pronésticos del clima son favorables.

_P. ¢ A qué se puede atribuir el
éxito del evento?

_ R. Toda expoferia histéricamente fue
creada para una oportunidad de nego-
cios, nos enfocamos en eso y por sobre
todo hacerle sentir una experiencia al
visitante. Esta propuesta es direcciona-
da para el productor, empresarios del
rubro, maquinistas y operarios como
asi también a todos los aestudiantes
afines a las carreras agropecuarias.
Respetamos el modelo de ferias de
otras organizaciones, pero la UEA enten-
dio que el expositor del agronegocio nece-
sitaba llegar al productor ofreciendo sus
productos o servicios mediante las transfe-
rencias de tecnologias que se traducen en
resultados satisfactorios para todos , este
modelo de exposicion es por y para el cam-
po'y a la vez contribuir con el pais expre-
sando el trabajo y un Paraguay positivo.
Nos inspiramos en muestras de Brasil,
Argentina y EEUU y seguimos esa li-
nea. Nos asesoramos por una empresa
extranjera expertos en ferias a campo.
En las primeras ediciones aprendimos
mucho , pero valié la pena. Incluso, vi-
nieron los “embajadores de marcas” in-
ternacionales quienes entendieron que
debian estar presentes directamente
de fabrica a plantar bandera y eso tam-
bién se esta dando, con lanzamientos
en simultaneo con otros paises. No in-
ventamos nada, pero hicimos algo que

Carlos Gémez,
gerente general
de Innovar Feria

Agropecuaria

Paraguay necesitaba.

_P. ¢(Cual es el diferencial de esta edicion?

_ R. Para destacar, el espacio para la pecuaria. Se armé una
area llamado “Produccién animal” y ahi concentramos al sec-
tor lechero y ganadero y a eso se suma la decisiéon de los
criadores de ovinos (APCO) de traer su Nacional a Innovar,
sumando presencia con cabanas y productores de diversos
puntos del pais. Ademas, la muestra repite exitosas propues-
tas como Innovar Digital, con mas empresas presentes, In-
novar Mujer, destacando el rol protagénico de la mujer agro,
la pista para vehiculos utilitarios y otros, asi como un clasico
como las dindmicas de maquinarias e implementos agrico-
las. Resaltamos la conferencia enfocado al sector forestal,
como alternativa de produccion y que marca tendencia. Es
un sector que viene con todo. También ajustamos lo que sea
la parte de infraestructura para brindar mejores servicios y
mas comodidades a la gente, en sanitarios, gastronomia, se-
guridad, desplazamiento y todo lo demas.

_P. ¢Cuanto de movimiento comercial se genera
estimativamente?

_ R. Como organizacién cuidamos en no dar nimeros al in-
terior de la muestra de los negocios concretados. Pero, para
tener una idea, solo en inversién o en rubro publicitario sea
montajes de stand y todo lo que implica , se moverian casi
USD 1.5 millones. Ademas, en un pequeno estudio realiza-
do con la municipalidad local, se estimé en un beneficio de
USD 500 mil que se propaga entre hoteles, supermerca-
dos, estaciones de servicio, metalurgica, carpinterias, ferre-
terias, etcs. Eso sin contar la repercusion fuera de Yguazu,
alcanzando a comunidades como Mallorquin, Minga Guazu
o incluso Ciudad del Este y Santa Rita.

_P. :Qué mas se viene?

_ R. No queremos pecar de soberbios, pero creo que so-
mos la mayor feria agropecuaria del Paraguay, a nivel na-
cional y desde la organizacién trabajamos incansablemente
para que cada afio mejore en cuanto a su calidad. Innovar
va por “dos cuerdas”, recibe a quienes estan involucrados
en las actividades del campo y también al publico en ge-
neral y, como desde sus inicios, busca justamente mostrar
a las familias a que conozcan el mundo del agro y que di-
mensionen lo que representa. La UEA se siente muy bien
aqui en Cetapar , el impacto que generd Innovar también
fue positivo para la institucion. Companias multinacionales
vinieron detras de Innovar a instalar sus eventos en la zona
de Yguazu. Gracias a la muestra, aumenté mucho la vitrina
de agronegocios en el pais. Rompimos el marketing tradi-
cional del agronegocio y posicionamos la marca. Solo nos
resta agradecer a mucha gente que nos ayudaron desde
el inicio y por supuesto a las 50 empresas que conforman
la UEA. Hay un montén de colaboradores detras de todo
este éxito. La gente quiere y valora a Innovar, tiene como
un “angel” y las personas nos protegen con sus referencias
u opiniones sobre la muestra. Se volvié un punto de en-
cuentro referente del sector, pero el camino es largo aun,
cada ano iremos mejorando la calidad de la feria.
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EXPOSICION DE AGRONEGOCIOS EN NARANJAL

Del 22 al 24 de febrero, la Cooperativa de Produccion Agropecuaria Naranjal
Ltda. (Copronar) organizé su ya tradicional exposicion Agroshow en su edi-
cion N° 23. Desarrollado una vez mas en su campo experimental en Naranjal
(Alto Paranad), el encuentro albergd a mas de 100 empresas prestigiosas de
los agronegocios y se desplegaron opciones en tecnologias innovadoras, con
soluciones para el trabajador del campo

s

‘ ‘ embrar con responsabilidad para cosechar un fu-
turo sustentable” fue el eslogan que acompand
a la vigésima tercera edicién de Agroshow Co-
pronar, manteniendo firme el objetivo de la cooperativa y
brindar apoyo al socio productor. Como ya es tradicional, el
evento abrid sus puertas para ofrecer a todos los socios pro-
ductores y al publico en general de la zona y de otros puntos
del pais la mas variada tecnologia disponible para diversas
soluciones.
Fueron tres dias de exposicién y aprendizaje que las em-
presas de los agronegocios ofrecieron durante la muestra.
Aquellas incluyeron sus portafolios de insumos agricolas
como fungicidas, insecticidas, herbicidas; todo para la pro-
teccién y desarrollo 6ptimo de los cultivos, en especial sojay
maiz. El evento también conto con el segmento de bienes y
servicios bancarios y el sector de maquinarias y transportes.
Cabe destacar que Agroshow 2023 coincidié en un tiempo
crucial, ya que es temporada de cosecha de soja y siembra
de maiz y que particularmente este afio se retrasé debido
a la sequia de meses anteriores, por lo que los agricultores
priorizaron sus trabajos de cosecha ante las inclemencias
del tiempo.
Aun asi, la exposicion contd con su acto de inauguracién
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realizado el miércoles 22 en el centro de actividades dentro
de su campo experimental y que tuvo presencia de auto-
ridades regionales y nacionales. El presidente de la Coo-
perativa Copronar, Valdimir Bianchessi, dio el discurso de
apertura y aproveché para agradecer a las empresas pre-
sentes y al publico en general por apostar una vez mas a las
actividades que la entidad solidaria organiza en pos de la
calidad de vida de los productores.

Igualmente hicieron uso de palabra otros referentes del
sector. En la ocasidn estuvieron presentes el titular de la
Central Nacional de Cooperativas Unicoop, Rubén Zoz,
quien también estuvo en representacion de la Federacion
de Cooperativas de Producciéon (Fecoprod). Aprovechd
para agradecer a Copronar por organizar siempre activida-
des, como Agroshow, para apoyar a los agricultores. Men-
ciond la importancia que el Estado debe dar a los colabo-
radores del campo y la responsabilidad civica electoral de
la ciudadania a la hora de elegir a sus representantes, ya
gue la responsabilidad de votar se refleja en el manejo del
presupuesto del gobierno.

“Es demasiado importante un evento como este y varios
otros también que las cooperativas organizan en nuestro
pais. Hoy, hablando de Agroshow Copronar, ya contando

>
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con su vigésima tercera edicion, mues-
tra que es un evento organizado por
gente seria, por gente que trabaja duro
y que ya esta consolidado como uno
de los eventos mas grandes de la re-
gion”, indicd Zoz.

Destaco la importancia de las coope-
rativas, en la guia a los agricultores, ya
que cada dia, a medida que las tecno-
logias van a avanzando, los producto-
res tendran que tecnificarse y profe-
sionalizarse sobre las innovaciones,
equipamientos, maquinas y buscar
defensivos cada vez mas eficientes,
menos agresivos con costos econémi-
cos bajos. Tampoco olvidd destacar el
trabajo y profesionalismo de los diri-
gentes de Copronar.

La inauguracion incluyé igualmente
un momento con ndmeros artisticos,
con el despliegue de talento a través
de musicas paraguayas y finalizé con
una foto grupal de los presentes. En
otro momento, Bianchessi, agradecio
al equipo de Campo Agropecuario
Multimedia el apoyo brindado una
vez mas. Resalté que Copronar 2023
cumplié con los objetivos trazados y

anticipd nuevos desafios como aumentar la industrializa-
cién de mas granos, con la canola y la implementacién de
logros comerciales para otros cultivos.

“Tenemos varios cultivos de soja y maiz, son variedades
nuevas e hibridos que las empresas tienen, el productor
siempre quiere buscar la parte mas modernay que sea mas
productiva también, y mas segura, entonces es importante
que la gente venga y mire que tenemos muchas parcelas
para mostrar”, concluyo sobre el evento. Con 31 afios de
historia de progreso y éxito, Cooperativa Copronar, dio la
oportunidad a unas 1000 empresas a lo largo de 23 edi-
ciones de su Agroshow para estar mas cerca del productor,
con propuestas innovadoras, capacitaciones y oportunida-
des de negocios.

Cuidamos lo mas importante
de Tu AUTO, el MOTOR.

Impulsando
la Evolucion

Representante Oficial de Y IPIF

Av. Madamme Lynch ef Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: 021 684 002
E-mail: ventas@cgs.com. py - www.cgs.com.p
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EVENTOS

AGROSHOW COPRONAR 2023

Durante la muestra Agroshow Copronar 2023 varias empresas dedicadas a
los agronegocios aprovecharon para exponer sus portafolios de productos
agricolas como fungicidas, insecticidas, herbicidas, entre otros, ademas de
multiples soluciones para las necesidades del campo. A continuacion, un pe-
queno recuento con algunas expositoras destacadas:

Presente ya desde
hace varias ediciones, la
compania también estuvo
en el Agroshow Copronar
2023 presentando parte
de sus soluciones. El Ing.
Agr. Rafael Druczkoski,
responsable de la regién,
hablo sobre los diferen-
tes productos ofrecidos
en dicho encuentro, con
paquetes que incluyeron al PRIAXOR®, VERSATILIS® y
OPERA®, para atacar problemas como roya y manejo de
manchas. El profesional igualmente invité a comparar el
empleo de estos productos frente a los testigos, para que
el agricultor vea la accién eficaz de los mismos. También
menciond en herbicidas sobre la linea interesante para
desecacion con la cual estan trabajando. Cité al ATEC-
TRA y al OPTILL®, que ofrecen seguridad al productor
para sembrar en una parcela limpia y con mejores resul-
tados. Asi también comenté las opciones para el cultivo
de maiz. En todo lo que se refiere a control de malezas en
general, como el “Picon”, un problema serio, dijo. De los
productos para posicionar en maiz, senalé al CONVEY,
una herramienta excelente para malezas resistentes y
con experiencia en la zona de Naranjal. Finalmente, agra-
decié a los organizadores del evento por abrir puertas a
empresas del agro como BASF Paraguay, para exponer
diversas soluciones para el campo.

aprove-
ché Agroshow Co-
pronar para destacar
sus materiales de sor-
go y resalté sus lan-
zamientos el Nugra-
in440 y el Nuseel 48,
hibridos con doble
propdsito, tanto para
cosecha de granos,
como para ensilaje de buena calidad, en el cual ofrece mucho
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volumen con gran contenido de granos, explicd el Ing. Agr.
Sebastian Vazquez representante y encargado de Nussed.
También destacé el SpringT 60, un granifero de porte medio,
altamente productivoy conocido en la regién de Alto Parana.
Entre los tradicionales estuvieron los graniferos FOX, un sor-
go precoz de 105 a 110 dias de ciclo, ideal para la cosecha,
y el stper precoz el Showarshor, un sorgo blanco con tanino
preparado para la cosecha de 100 a 105 dias. Por otra parte,
el ingeniero también recalcé que aprovechando el retraso de
ciclo que tuvo la soja, los productores estan plantando los
hibridos a finales de febrero e inicios de marzo, sin riesgo de
heladas, ya que este factor climatico estaria resurgiendo a
inicios de junio, cuando ya podrian cosechar el sorgo. Para
culminar, el ingeniero Vazquez, acoté sobre las ventajas del
cultivo de sorgo, ya que es una alternativa bastante intere-
sante por su bajo costo y principalmente porque no sufre
tiene el ataque de cigarritas, es un reciclador de nutrientes
del suelo por excelencia y también produce buena cantidad
de granos, “El afio pasado tuvimos una produccién de los
sorgos graniferos de 6.500 kilogramos por hectarea inclusive
algunos 7.000 kilogramos por hectareas”, finalizo.

El representante de la Bayer Crop Science, zona
Sur, Ing. Agr. Alberto Gonzalez, resalté los altos estandares
de productividad que la empresa mantiene a través de su
cartera de productos con
insumos agricolas como el
CRIPTON XPRO, fungicida
posicionado para la primera
aplicacion y el nuevo pro-
ducto CRIPTON SUPRA
posicionado para la segun-
da aplicacién, ambos para
el control de enfermedades
como la roya. En cuanto
a insecticidas, destacd al
OBERON, nuevo producto
para el control de mosca
blanca y A&caros. Resalta
como ingrediente activo
al Spiromesifen y se posi-

www.campoagropecuario.com.py



ciona para su aplicacion en soja zafriia, el actual escenario
de cultivos en donde hay mayor propensiéon en el campo
a la presencia de mosca blanca. En tratamiento de semilla,
cité al EVERGOL, con triple mezcla, con experiencia ya en
dos campanias, con un excelente performance observado a
campo. Finalmente, agradecié a Copronar por brindar el es-
pacio y exponer las soluciones para los cultivos a sus socios
productores y agricultores de la zona de naranjal.

Por segundo
afo consecutivo de
DVA Paraguay es-
tuvo en Agroshow
Copronar. Ahora en
la edicién 23 tuvo la
oportunidad de pre-
sentar su portafolio
de productos agri-
colas de sus lineas
de insecticidas, fun-
gicidas y nutricionales. Durante la exposicion, el Ing. Agr.
Claudinei Klering, representante Técnico de Ventas de la
zona, hablé sobre las novedades que trae la empresa en
esta campana, poniendo foco en el control de malezas,
enfermedades, productos de mezclas, moléculas nuevas y
control de chinches, herramientas seguras que con DVA,
el productor podra sentirse satisfecho, aseguré Klering.
Siguiendo las directrices de la multinacional alemana, que

tiene como misiéon ofrecer altas soluciones agricolas para
el desarrollo de los cultivos, DVA Agro Paraguay elabora
proyectos para llegar hasta el campo del productor y pro-
veer herramientas necesarias para su trabajo, indicé a su
turno el Ing. Agr. Hugo Benitez, desarrollista Técnico de
Mercado. Entre las soluciones destacadas, se citaron in-
novaciones como su producto estrella, el herbicida PRE-
DECESSOR; mientras, para el tratamiento de semillas de
soja, cité el pack PERFECT FULL 4 vy la linea INCENTIA.
También se resaltaron las opciones de la época de soja za-
frifa con sus propuestas completas para desecacion, trata-
miento de semillas, bioestimulantes del programa INCEN-
TIA e igualmente en destaque al fungicida ZALTUS, con lo
Ultimo en tecnologia para el segmento, gracias a su Fluin-
dapyr + Tetraconazole. Finalmente se resalté la linea de
adyuvantes ADYUVIA, resaltando al AGETEC TITANIUM,
producto posicionado para las aplicaciones de herbicidas,
asi como al FACILITY, para compatibilizar mezclas pesadas
y disolver y facilitar las aplicaciones de los productos que
viene con una formulacién polvo o granulados, que sirve
para acompaniar las aplicaciones de herbicidas. Ademas de
agradecer a los organizadores la posibilidad de participar
del Agroshow Copronar 2023, los responsables recorda-
ron que DVA est3 trabajando fuertemente a nivel pais,
ya que posee convenio con las cooperativas, asi como la
entidad solidaria Copronar, Coop. Pindo y Raul Pefa. Asi
también cuentan con sucursales en puntos estratégicos
del pais para estar mas cerca del productor.
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MERCADO

Maquinas: Leve evolucidn en ventas

La comercializacién de maquina-
rias agricolas demostré una leve
evolucion en ventas en el segundo
mes del ano, segun los datos de la
Camara de Automotores y Maqui-
narias (Cadam). En los dos primeros
meses del 2023 se vendieron 240
tractores, 82 cosechadoras y 13
pulverizadores.

Las cosechadoras tuvieron mayor
salida durante el mes de febrero y
sin duda es la temporada de deman-
da por este segmento.

La preferencia por marcas sigue la
tendencia del mes anterior. En trac-
tores John Deere tiene el 42% del
mercado, Massey Ferguson 17% de
las ventas en este segmento y Case
IH el 13%.

Maquinas vendidas

Hasta Febrero-2023

Tractores

John Deere 102

Massey Ferguson 43 —

New Holland 30 ; ‘[‘
Case 32 : “ufl --L»I.
Valtra 26 gAY
Lovol ] - 3
s + @ 0 | 0
Total 240

Fuente: Cadam.

En cosechadoras también John Deere permanece en la
punta con el 40% de las ventas, en segundo lugar esta
New Holland con el 34% de las preferencias y en tercer
lugar Case IH con el 13% del mercado.

En pulverizadores Jacto sigue en primer lugar con el
46% de las ventas y el segundo lugar compartieron John
Deere y Massey Ferguson con el 23% de participacion
en el mercado cada uno.

La expectativa es que la comercializacion de las maqui-
nas vayan mejorando con el correr de los meses y con
un panorama mas claro sobre los resultados de la cose-
cha de soja.

Cosechadoras L3 A
John Deere 33 s —
New Holland 28 | T T
Case R f}ﬁ_;
Massey Ferguson 5 ° ‘/ :
CLAAS 3 -
Total 82 AEHHET
Pulverizadores

Jacto 6

JD 3

Massey Ferguson 3

New Holland 1

Total 13

Fuente: Cadam.
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La Noche Dekalera 2023 reunid a productores, profesionales y empresarios
del agro el 1 de febrero en el Gran Nobile Hotel & Convention de Ciudad del
Este. El evento organizado por las empresas Dekalpar y Bayer ofrecié conoci-
mientos y nuevas tecnologias en maices Dekalb con una amena velada a los
participantes al final del evento.

urante la Noche Dekalera se
Ddifundié detalles de la tec-

nologia VTPRO4 del Maiz
Dekalb, las novedades en el control
de plagas y enfermedades que afecta
al cultivo de maiz y la experiencia de
productores de diferentes regiones
de produccién del Paraguay.
La ocasién también permitié difundir
parte de la historia de Dekalpar, el
portafolio Premium que ofrece esta
compaiiia y la evolucién que tuvo el
cultivo de maiz en mas de dos déca-
das a partir de las tecnologias ofreci-
das a través de los hibridos.
Federico Filosa, CEO de la Compa-
nia Dekalpar, dio la bienvenida y co-
mentd que este aino Dekalpar esta
cumpliendo 25 afios. “Dekalpar fue
fundada hace 25 anos por Omar La-
rré y Malena Gil y hoy es parte del
Grupo Dekalpar que integra también
otras empresas. Tiene su origen con
Dekalb, la marca es nuestro orgullo,
aunque la companiia ofrece al merca-

Federico
Filosa, CEO de
la Compaiia
Dekalpar

Matias Ipifa,
Country Business
Head de Bayer
para Paraguay y
Bolivia
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do agricola un amplio portafolio que compone nutricién,
proteccion de cultivos y semillas”, dijo.

Destacé que Dekalb es una marca muy significativa a ni-
vel mundial y en Paraguay logré posicionarse con buenos
productos y dptimos servicios. Cuenta con el portafolio
mas competitivo del Paraguay en germoplasma y ademas
la tecnologia VTPRO4, “Es la tecnologia mas completa
gue hay en el mercado paraguayo”, dijo.

Filosa recordé que Dekalb batié récord en ventas en la
zafrifa 2022 y el objetivo es repetir en la presente zafrifia
aunque la campana se presenta mas desafiante porque la
ventana de siembra esta muy estrecha, por lo que la com-
pafifa propone apostar por hacer bien las cosas, buscar
los hibridos correctos, la nutricién correcta y la densidad
correcta.

Matias Ipina, Country Business Head de Bayer para Pa-
raguay y Bolivia también dio la bienvenida, comento a
respecto de la importancia de la alianza de Bayer con
Dekalpar, como el cultivo del maiz es importante para
la produccién de alimentos en el mundo y la cadena de
valor que hace girar la economia del pais. Ipifa felicitd
a Dekalpar por el lindo evento organizado, lo cual tiene
por objetivo traer las novedades en tecnologias y conoci-
mientos para el productor para que él pueda seguir evo-
lucionando siempre.

Www.campoagropecuario.com.py



Leandro
Tecchio Dias, gerente de marketing de
Dekalpar, presenté el portafolio Pre-
mium de la compaiiia que es enfoca-
do en proveer alta calidad agregando
valor a la produccién y mayor rentabi-
lidad al productor. En nutricion des-
taco las marcas Fertimax y Wuxal; en
genética los hibridos de maiz Dekalb
y semillas de soja Monsoy y GDM; en
proteccion de cultivos Bayer y Ciagro-
pay en bioldgicos Nitragin.

El Dr. Hugo Gonzélez,
gerente de Desarrollo de Dekalpar,
presentd en la oportunidad la evolu-
cion que tuvo el maiz en los Gltimos
25 aios. El cultivo logré un salto de
rendimiento promedio de 2.500 kilo-
gramos por hectéarea a 6.000 kilogra-
mos por hectarea que fue la Ultima
campana. “El promedio de aumento
de rendimiento fue 3,4% anual gra-
cias a varios factores y donde el 18%
fue el componente genético”, dijo.
Destacé que el portafolio Dekalb
disponible es: DKB 260 PRO4, DKB
255 PRO4, DKB 360 PRO 3 y DKB
265 PRO3. “Son cuatro hibridos mas
rendidores del mercado que cons-
tituyen una excelente herramienta
para la productividad del cultivo de
maiz en Paraguay”, dijo.

En la oportunidad Dekalpar también
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Leandro Tecchio
Dias, gerente

de Markenting
Dekalpar

Marcelo Ferri,
de Desarrollo de
Mercado para el

cultivo de maiz

Ing. Agr. Enrique
Fretes, Lider

de Desarrollo

de Mercado
(BPUCH)

presentd el concurso de alta productividad con el hibrido
de lanzamiento DKB 260 PRO 4, el superprecoz de alto
techo productivo.

El Ing. Agr. Enrique Fretes, Lider de Desarrollo
de Mercado para Bolivia, Paraguay, Uruguay y Chile de
Bayer Crop Science, brindé detalles de la nueva biotec-
nologia en maiz, la Plataforma VTPROA4. La misma ofrece
al productor mayor seguridad y mayor proteccion para la
produccion de alto rendimiento.

Es una tecnologia que permite manejar las principales
orugas en la parte aérea de la planta, controlando orugas
que afectan la parte foliar del maiz como es la Spodop-
tera frugiperda, la proteccion de la espiga y la raiz con el
control de las larvas de la diabrotica speciosa y ademas
manteniendo la tolerancia al herbicida glifosato.

Fretes enfatizd sobre la importancia de las buenas practi-
cas de manejo para lograr mayor longevidad en esta plata-
forma y recomendo realizar el manejo adecuado de male-
zas, rotacion de cultivos, uso de tratamiento de semillas,
realizar los monitoreos permanente y el uso del refugio.

Marcelo Ferri, de Desa-

rrollo de Mercado para el cultivo de maiz, para el Estado
de Parana- Brasil de Bayer, disertd sobre el manejo de las
enfermedades en el cultivo de maiz. Destacé entre las
principales enfermedades que ataca al cultivo a las royas,
mancha blanca, cercosporiosis y helmintosporiosis y re-
comendd que deben ser manejadas con buenas practicas
y aplicacién oportunas de fungicidas.
Indicé que los fungicidas deben ser posicionados de for-
ma preventiva para que realmente se logre reducir el pro-
greso de la enfermedad y el potencial de perdida. “Los-
fungicidas deben ser aplicado en el periodo vegetativo
enV6-V8 y VT’ resalto. cA



BASF inauguré su Campo Tecnolégico Yguazu, en Alto Parang, con el cual,
nuestro pais completa la red de unidades especializadas desplegadas en la
region. Fue el 16 de febrero y reunié a directivos, autoridades, productores e
invitados especiales. La actividad incluyd una jornada técnica, al dia siguiente,
con un circuito de parcelas demostrativas para conocer las diferentes solucio-
nes e innovaciones ofrecidas a la agricultura paraguaya.

a compaiiia de origen alemana
Lsigue radicando grandes inver-

siones y apuestas por el campo
paraguayo. Por ello, dio el paso de
contar con un centro que se dedica-
rd a innovar en semillas, productos y
tecnologias para la sanidad de los cul-
tivos y soluciones digitales. A la par,
realizard trabajos de investigacién y
desarrollo que conecten soluciones
para ofrecer un mayor valor agrega-
do al productor, tanto para Paraguay
como para los distintos paises del
mundo donde actua.
El Campo Tecnolégico Yguazul viene a
completar la red de unidades especiali-
zadas que BASF ya posee en la region,
tales como Argentina, Brasil, Colombia,
Costa Rica, Chile, Guatemala y México,
superando los 3 millones de ddlares en
inversion‘La apertura de este Campo
demuestra el compromiso de BASF en
Paraguay, un pais estratégico para la
produccion de alimentos en el mundo”,
indicé Gabriel Ramos, Gerente de Ne-
gocios de la division Soluciones para la
Agricultura de BASF Paraguay.
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El nuevo campo sera un punto de referencia a nivel local
y regional donde las soluciones y tecnologias de BASF se-
ran desarrolladas. EI Campo Tecnolégico Yguazd suma un
ambiente agricola mas a su red de investigacién y desarro-
llo en la regién, incrementando la variedad geografica, de
suelo y clima con la riqueza propia de Alto Parana, donde
se podra llevar a cabo el desarrollo de las soluciones y las
tecnologias ajustadas a las necesidades del mercado y de
los productores.

“Estamos reforzando nuestra presencia con una inversion
gue nos permitirad llevar adelante proyectos de investiga-
cién y desarrollo de soluciones conectadas a las necesida-
des del productor, aportando el conocimiento local, regio-
nal y global”, indicé en otro momento Ramos. “El Campo
Tecnoloégico Yguazu es la primera estacién de BASF en Pa-
raguay que ya nace integrada para conectar nuestras solu-
ciones al productor en todos los eslabones de sus sistemas
de produccién a lo largo de la campaiia”.

“Fue pensado y disefiado para que las semillas y fitosanita-
rios, las maquinarias y las soluciones digitales, los proyec-
tos de investigacién y el uso de los recursos del campo;
estén conectados entre si. Tiene la particularidad de que
todas las soluciones se investigan y desarrollan a la vez y
en forma conjunta”, complementé. EI Campo Tecnolégico
Yguazu estara totalmente conectado a la red global de in-
vestigacion de BASF, aportando y nutriéndose de mas de
100 anos de experiencia en el agro.

WWw.campoagropecuario.com.py
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urante una jornada en su nue-

vo Centro Tecnolégico BASF

mostré sus innovaciones y
soluciones que ofrece A través de
un recorrido guiado los participantes
pasaron por diferentes paradas que
comprendieron: Herbicidas, Semillas,
Fungicidas, Soluciones para el culti-
vo de maiz y Tratamientos de semi-
llas. También brind6 la oportunidad
de otras paradas como la Estacién de
drones, Estacion TS y Estaciéon Nue-
vas Variedades.
El Ing. Agr. Rodolfo Viana, consultor
de Marketing para Paraguay, Uruguay
y Bolivia explicé las propuestas de
BASF para el manejo de malezas, en-
tre ellas productos ya conocidos y los
futuros lanzamientos como el Voraxor
y el Zidua Pro. El Voraxor es una evo-
lucion al Heat®, el herbicida desecan-
te por excelencia, es una doble mezcla
gue otorga mayor contundencia a la
hora de la desecacién comparado al
Heat® vy otros herbicidas del merca-
do. Tiene ademas mayor efecto resi-
dual, preemergente para malezas de
hojas anchas de semillas chicas como
el Amaranthus, Richardia y la Conyza.
El Zidua Pro es un herbicida triple
mezcla, cuyos ingredientes acti-
vos son: imazetapir, saflufenacil y el
pyroxasulfone. Es un desecante, en
modo de accion residual gracias a
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su innovadora tecnologia que viene a ayudar al control
preemergente y brindar una persistencia mas elevada en
el control de gramineas y de malezas de hojas anchas de
semillas chicas.

BASF ademas de Atectra®, el dicamba de ac-
cion distinta, ofrecerd al mercado otro herbicida Dicamba
desarrollado exclusivamente para la plataforma INTACTA2
XTEND que tendra una sal distinta, una menor u volatilidad
que estara indicado para ser aplicado hasta el dia de la siem-
bra, siempre y cuando la variedad sea una soja tolerante a
este herbicida. “No va a estar indicado para las aplicaciones
en posemergencia del cultivo’, resalté Viana.

En la parada de Semillas BASF presenté su
el portafolio de variedades de soja . Entre las novedades
estuvo la ST 644 IPROy la Credenz 26B36 que esta en el
segundo afo comercial, con excelente rendimiento. De la
plataforma INTACTA2 XTEND la variedad Potent IX2, con
alta capacidad de produccién de vainas, con optimo po-
tencial productivo y estabilidad de rendimiento y optima
arquitectura de planta.

Las soluciones para manejo de enferme-
dades fue otra parada donde se destacé Ativum, Priaxor®
y el fungicida multisitio Visero®. Asimismo se destacé Ver-
satilis, que es la morfolina e BASF.

En la oportunidad se pre-
sentd el programa de BASF para el control de malezas,
enfermedades e insectos en el cultivo de maiz, Para el
manejo de plagas la propuesta fue Fastac® en mezcla con
un neonicotinoide para el control de cigarritas, También se
destacé al Pirate® que tiene excelente control sobre oru-
gas, trips, acaros y diabrotica, que son plagas muy presen-
tes en maiz. Convey para el control de malezas y Opera® y
Priaxor® para controlar las enfermedades.

para tratamiento de
semillas se posiciono el Acronis Top, un producto para con-
trol de plagas y enfermedades desde la semilla. Asimismo,
el Votivo Prime (Bacillus firmus), un promotor de crecimien-
to que induce a la planta a desarrollarse con mayor vigor
porgue nutre las raices de las plantas y liberan enzimas.
El recorrido por el Centro Tecnoldgico también permitié
conocer la estacion de drones donde se explicé sobre la
aplicacion de defensivos agricolas con esta herramien-
ta. También se conocid la estacion TS y la Estacién de
nuevas variedades.
El encuentro tuvo una gran convocatoria donde los par-
ticipantes en forma ordenada y con la logistica adecuada
conocieron todo el Cetro Tecnolégico.

www.campoagropecuario.com.py
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FRIGORIFICOS CONFIRMAN BASCULAS
PESA GANADOS DE BALPAR S.A.
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Calidad y Salud Animal (SENACSA) requieren que

el ganado ingresado a las industrias frigorificas
tenga el registro de el peso en pie. Para ello, se requiere
de basculas que permitan el pesaje de toda la tropa/
lote, es decir unos 45 animales.

I as reglamentaciones de el Servicio Nacional de

Las basculas pesa ganados tienen un disefio especial,
tanto en su construccién como en sus dimensiones. De-
ben poder abarcar a todos los animales sin mucho es-
pacio adicional, resistir las deposiciones de los animales
(orina y eses) por ende estos también deben ser faciles
de limpiar. También, deben tener la capacidad de resis-
tir el movimiento de estos animales en pie y reducir el
margen de error que este movimiento pudiese generar.
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Por lo general, la mayoria de los fri-
gorificos ya cuentan con un control
del peso de estos animales cuando
ingresan mediante la bascula pesa
camiones. Ahora dicho pesaje po-
dria ser verificado, cruzando esa
informacién mediante el pesaje que
arroje la bascula pesa ganado y con
esto obtener un reporte mas exacto
de la situacion.

La bascula se disefa y se construye
en torno a las dimensiones disponi-
bles dentro del frigorificos ante que
una dimensién estandar. Lo impor-
tante es que los animales puedan
entrar/salir en su totalidad de tal
manera que sea conveniente para la
operativa de la planta.

Desde BALPAR S.A. estan com-
prometidos con impulsar la indus-
tria nacional mediante productos
innovadores, buscando soluciones
que se adecuen a la necesidad de
los clientes y contribuyendo a la
optimizaciéon de sus procesos y
operaciones. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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DE CAMPO

La Cooperativa Sommerfeld Ltda. inauguré una nueva unidad de opera-
ciones. Se trata del silo 3 Boca, un centro de acopio de granos ubicado en la
comunidad de 3 de Noviembre, distrito de Repatriacion, departamento de
Caaguazu. Esta nueva infraestructura favorecera a los socios del distrito y
emplea la mano de obra local.

a unidad de recepcién y alma-
Lcenamiento tiene una capacidad

estatica de 19.000 toneladas,
puede recibir 400 toneladas/hora y
cuenta con 60.000 metros cuadrados
de infraestructura y una superficie de
4.263 metros cuadrados, asentados
en un inmueble de 10 hectéreas.
El acto de inauguracién fue el jueves
9 de febrero y reunio a directivos de la
cooperativa anfitriona, directivos de
Ecop, autoridades departamentales,
municipales e invitados especiales.
Los directivos de la cooperativa abo-
garon por contar con camino de todo
tiempo para garantizar la entrada y
salida de granos en el centro de aco-
pio. Entre los oradores Willy Bergen,
gerente general, agradecié a los pre-
sentes por acudir al evento, ponde-
rado como otro hito en la historia de
Sommerfeld, manteniendo la visién
institucional. "Este nuevo Silo 3 Boca
nos permitira dar soluciones a los so-
cios, tras muchos afos de llevar sus
granos a puntos muy distantes y con
todos los problemas que esto puede
representar. Daremos cobertura a

Willy Bergen,
gerente general
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necesidades de socios productores y estaremos abiertos
a recibir los granos de no socios, alcanzando también el
beneficio a ellos". Valoré el esfuerzo y sacrificio de los so-
cios en la persona de David Neufeld, por cumplir con sus
responsabilidades y por la buena predisposicion para con-
cretar el proyecto. "No dejamos de dar destaque que esta
nueva obra crea fuentes de trabajo a mano de obra local,
dinamizando la economia y expandiendo oportunidades a
mas paraguayos', reafirma.

En otro momento comentd que con este nuevo centro de
acopio la Cooperativa Sommerfeld, con 55 afos de tra-
yectoria completa una capacidad de almacenamiento de
170,000 toneladas.

En la oportunidad, también se realizé la palada inicial para
la estacion de servicio que sera la sexta con el emblema
Ecop bajo administracion de la Sommerfeld.

Ademas, esta inversion representa un impacto positivo la-
boralmente, pues emplea la insercion de 25 colaboradores
locales, por lo que tendra un efecto socioeconémico muy
importante para la comunidad, sumado valor para el depar-
tamento y el pais.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Exito repetido en jornada
de Cooperativa Sommmerfeld

El19 de enero se realizé el tradicional Dia de Campo de la Cooperativa Som-
merfeld, repitiendo el éxito de ediciones pasadas en convocatoria, partici-
pacion y novedades expuestas en la ocasion. Fueron 39 las empresas pre-
sentes, notandose un crecimiento mayor en los ultimos cinco anos. Una vez
mas, el silo Campo 5 fue el lugar elegido por los organizadores para esta bri-

llante jornada agrotécnica.

a ediciéon 2023 no fue la ex-
Lcepcién en cuanto a objeti-

vos conquistados en el Dia
de Campo de la Cooperativa Som-
merfeld, que una vez mas congregd
a productores y técnicos, asi como
publico en general que pudo co-
nocer las novedades en soluciones
para la producciéon. Jacob Penner,

34 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Febrero 2023

coordinador del evento agrotecnolégico, agradecié a
todos quienes contribuyeron para cerrar de la mejor
manera posible esta propuesta. Calificé de “exitosa” la
jornada, en especial destacando a las empresas parti-
cipantes que pusieron todo el empeno para mostrar la
mejor tecnologia y los mejores insumos para los socios
productores y visitantes.

Resaltd que se cumplié con la meta. “El objetivo fue que
los socios lleguen, participen, se acerquen a cada ex-

Www.campoagropecuario.com.py



positor. Que charlen entre ellos y conozcan de primera
mano lo mejor de cada empresa. Ver los materiales que
se ofrecieron en el Dia de Campo. Fueron 39 las em-
presas que participaron. De estas, 27 fueron proveedo-
ras de agroinsumos y 12 de implementos y vehiculos”,
comento sobre la amplia paleta de opciones que estu-
vo a disposicion de los presentes. El clima igualmente
acompaid para que la concurrencia sea muy significa-
tiva, rondando las 800 visitas, seglin las proyecciones
iniciales.

El lindo dia soleado permitié realizar esta jornada que
ya se posiciond entre las mas grandes del sector a nivel
nacional, por la cantidad de participantes y novedades
expuestas. Considerada como una plaza fija a visitar en
enero, la propuesta agrotecnoldégica tampoco escatimé
en presentar lo Gltimo para el campo. “En cuanto a tec-
nologia, los productores optan cada vez mas por la soja
con lo mas reciente en biotecnologia INTACTA, que se
ofrece en el mercado y que los expositores la destaca-
ron. Por eso también trabajamos con aliados estratégi-
cos, pasando nosotros a proveer a nuestros socios de
esas herramientas”.

Penner recordé los pasos
dados en cada edicién del Dia de Campo y de como fue
ampliando su propuesta. “Nosotros empezamos hace 16
anos. Cada aio fue mejorando y eso nos hace que nos
sintamos obligados para ser cada vez mejores. Y lo hace-
mos con mucho orgullo, porque nuestros socios esperan
eso. Lo destacable igualmente es que, si bien pareciera
que no varié mucho con respecto a la edicién anterior,
realmente se nota que en los Gltimos cinco afos crecié
bastante en nimero de expositores presentes. Vemos

aFF
Fird
=l

- EGUH

Jacob Penner,
coordinador
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mucho esfuerzo por parte de los ex-
positores y eso se valora”.

Agregoé que la colaboracion de las
personas igualmente es fundamen-
tal para repetir la férmula del éxi-
to. “Nos sentimos muy apoyados
por parte de nuestros socios. Cada
afio tenemos mas gente y por eso
esperamos incrementar el nimero
de participantes en cada edicion”.
Durante el recorrido se pudo cons-
tatar el entusiasmo por conocer lo
Gltimo en tecnologia. Ademas, una
vez mas, la organizacién se esmeré
en atender cada detalle, renovando
asi el compromiso vy la seriedad de
una institucién con mas de 55 afos
de historia, un ejemplo de innova-
cién como sin dudas lo representa
la Cooperativa Sommerfeld Ltda.
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a compaiia Agrofértil igualmen-

te acompano la jornada agrotéc-
nica con parte de su amplia paleta
de propuestas. Oscar Simko, asesor
comercial para la regién Campo 9,
agradeci6 a la Cooperativa Sommer- ¢y
feld por la oportunidad de participar
y mostrar las novedades de la em-
presa. Comentd que en la parcela se
expusieron variedades de soja, hibri-
dos de maiz y diversas soluciones.
En hibridos, de la genética Agroeste,
resaltd al AS 1800 PRO 3, el nuevo
material, de ciclo super precoz, con
excelente tolerancia a los darios cau-
sados por la “cigarrita”. Con tecnolo-
gia VT TRIPLE PRO ofrece ademas
buena calidad de tallo y sanidad de
hojas y para la zona se recomienda
su siembra en hasta fines de febre-
ro. Acompané en la oportunidad el
hibrido AS 1844 PRO 3, ya conocido
por los agricultores, de alto potencial
productivo, buena calidad de tallo y
enchalado, excelente sanidad de ho-
jas, buena calidad de granos, respon-
de con buena tolerancia a los daiios
causados por la “cigarrita” del maiz.
Estas caracteristicas “hacen que sea
muy solicitado y ahora también vie-
ne en la version AS 1844 PRO4 que
muestra mayor tolerancia a ataques
de orugas; estd bien posicionado
en la region y es muy demandado
por la gente”, recalcd. Igualmente se
presenté como novedad al AS 3320
RR2, con tecnologia RR, recomenda-
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Oscar Simko,
asesor comercial
para la region
Campo 9

do para el refugio. Sugerencia de siembra para febrero,
recalcé. Otra gran novedad compartida fue el desembar-
co de la tecnologia VT PRO 4, con el hibrido AS 1850
PRO 4. Ademas, este material propone como particulari-
dad su doble propésito, atendiendo que en la zona existe
una gran cantidad de tambos y la lecheria es una activi-
dad destacada como una de las principales cuencas del
pais. “Recomendado por su excelente calidad de ensilaje
y también para granos, desde Agrofértil posicionamos en
la cooperativa mas como hibrido de ensilaje. Pero si el
cliente quiere hacer grano, también puede hacerlo”, rei-
terd. De las sugerencias en soja, recordé entre las prin-
cipales, la novedad de la exclusiva aliada NEOGEN, de
Genética GDM (BRASMAX, DON MARIO). Cit6 las va-
riedades 660 IPRO, 610 IPRO y 580 IPRO, con una bue-
na adaptacion en la regién.

En la linea de defensivos, resalté al VERDAVIS. “Es un
insecticida Premium para control de chinches, acaros,
trips y orugas pequenas en estadios iniciales. Es uno de
los mas usados en la regidn, sobre todo para control de
trips y acaros. Presenta un excelente desempefio, com-
probado por el productor que lo probé y aplicé en toda
su area; es una propuesta de Syngenta, en alianza con
Agrofértil para el control de plagas”, subrayd.
Finalmente dejé algunas recomendaciones, sobre todo
al final del ciclo de la soja y en los inicios del cultivo
de maiz. “Principalmente hacer un buen manejo para el
maiz. Desde Agrofértil estamos acompanando esta re-
gién desde hace muchos afios y nos destacamos por la
asistencia técnica brindada a productores, asi como el
seguimiento de sus parcelas. Lo que reiteramos es cui-
dar loscultivos con un buen manejo; el hibrido o la va-
riedad responde bien porque tiene potencial, tiene tec-
nologia, solo hay que seguir las recomendaciones”, dijo.
Del dia de campo calificé de un evento que crece confor-
me pasa el tiempo y se consolida como referente en la re-
gioén por ser una vidriera de tecnologia e innovacion.

Www.campoagropecuario.com.py
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tra de las empresas presentes

en el evento a campo fue ADA-
MA Rafael Schirrmann, DTM para la
regién Sur, recalcé el liderazgo de
la compania en lo que a proteccion
de cultivos se refiere a nivel inter-
nacional, que incluye especial des-
taque en la producciéon de nuevas
tecnologias de fungicidas, sefalo.
En esta ocasién fueron resaltadas
soluciones para las aplicaciones, ta-
les como AZIMUT, ARMERO, WE-
TTER y ACROSS. De estas, destaco
WETTER. “Es un multicampedn en
el control de la roya y también con
buenos resultados en el control
de mancha de la hoja en soja. Su
composicion incluye Picoxystrobin,
Tebuconazole y Mancozeb. Es muy
flexible. Recomendamos su empleo
en la tercera aplicacién, lo que seria
la segunda verdadera. Pero, inclu-
so si el agricultor quiere usar pro-
ducto de otra empresa, sugerimos
modificar el esquema en el orden
de aplicacién. Puede ampliar el em-
pleo de CRONNOS en la primera y
en la segunda verdadera e incluso
en la tercera, sin correr riesgo de
fitotoxicidad”. Recorddé finalmente
que ADAMA cuenta con una amplia
gama de productos. “Las tecnolo-
gias en fungicidas estan demostra-
das. También contamos con bioesti-
mulantes, como el EXPERTGROW,
con Ascophyllum nodosum, pro-
motor de crecimiento vegetal para

Rafael
Schirrmann DTM
para la regién
Sur

Urban Douglas
coordinador de
Desarrollo

i B

aplicaciones con fungicidas. Nuestro compromiso con
el productor es escucharlo, aprender y traer soluciones
al campo de forma dindmica. Para ADAMA producir no
es solo un negocio, sino un estilo de vida”, concluyé.
Hibridos. La empresa igualmente estuvo con propuestas
de hibridos de maiz. Al respecto, Douglas Urban, coordi-
nador de Desarrollo Centro Sur de ADAMA Agricultura
Paraguay, representante de KWS en todo el territorio,
anuncié varios lanzamientos de materiales entre los que
se destacaron aquellos con biotecnologia VIPTERA 3, de
amplio espectro de control, principales plagas desde fase
inicial hasta reproductiva, con facilidad en control de ma-
lezas para aplicar glifosato y glufosinato de amonio, re-
salté Urban. Entre las opciones expuestas en la parcela,
sefalé al hibrido K 9606 VIP3, que viene entregando es-
tabilidad de produccién desde su lanzamiento hace cinco
afnos, sostuvo. “Afio tras afio logra altos rindes en granos
y en ensilaje, posicionado tanto para verano como zafrifia.
Presenta una excelente calidad de granos, rusticidad y sa-
nidad”, indicé. También recordé al K 7667 VIP3. “Posicio-
nado para el mercado de zafrifa por su superprecocidad,
exige sanidad superior, rusticidad y rapidez para reducir
humedad. Presenta excelente calidad de granos y sistema
radicular bien agresivo. Vamos a posicionarlo tanto para
apertura como para cierre de siembra, debido a su ciclo
superprecoz y por la seguridad de la calidad de granos que
tenemos de acuerdo a la estacion climatica que vamos a
pasar durante los afios”. Resalté que ADAMA ofrece pro-
puestas de valor de KWS de doble propdsito pensando
en regiones muy enfocadas por ejemplo a la produccién
lechera, como en la zona ex Campo 9. “Entregamos he-
rramientas de bajo factor de reproduccién de nematodos
y con la biotecnologia VIPTERA 3, que representa una
excelente propuesta para los productores con problemas
con nematodos. Ademas, tendremos otros para lanzar, asi
como destacar un material de sorgo con buena acepta-
cién para el mercado paraguayo”, concluyo.
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| con sus propuestas Premium

A grosytem acompand con sus

ropuestas Premium la Jornada
de Campo de Soja de la Cooperativa
Sommerfeld, donde destacé la linea
de fertilizantes Yara y tecnologia de
precision y sus servicios.
El Ing. Agr. Ramén Aquino, de Desarro-
llo e Investigacion de Agrosystem, ex-
preso en la oportunidad que para esta
temporada de zafrifa la propuesta de
la empresa es trabajar con la linea Pre-
mium con el objetivo de que el produc-
tor obtenga el retorno de su inversion.

)
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Ing. Agr. Ramén
Adquino, de
Desarrollo e
Investigacion de
Agrosystem

| compartieron espacio BASF y Matrisoja

Manifestd que en la coyuntura actual mas que nunca toma
preponderancia la precision y la correcta evaluaciéon del
suelo ante la necesidad de optimizar costos- “ Es importan-
te identificar lo que el suelo necesita y dosificar bien los in-
sumos, ademas es fundamental cuidarla, ya que la principal
riqueza del productor es el suelo”, dijo.

Comentd que no hay productos milagrosos pero que si uno
aprovecha los productos Premium, como la linea Yara Mila,
16-16-16, los resultados hablaran por si solos.

Yara Mila 16-16-16, es un fertilizante premium que presen-
ta alta uniformidad granulométrica y resistencia de los gra-
nulos, sin riesgo de rotura y generacién de polvo. Contiene
nutrientes de alta solubilidad, lo que los hace disponibles
rapidamente a las plantas. Posee todos los nutrientes en el
mismo granulo y su alta fluidez y homogeneidad garantizan
una excelente aplicacion, tanto para su uso en sembrado-
ras como para aplicacién al voleo, manual o mecanizado.
“Nuestra propuesta para esta zafrifia es trabajar con esta
linea de fertilizante Premium y acompanar con otra linea de
fertilizante de cobertura Yara Bela (27-00-00) o foliar como
ser el Yara Vita.

Yara Vita: que es una linea de fertilizante foliar de alto apro-
vechamiento con una formulacién especifica que asegura
la mejor adherencia y aprovechamiento de las hojas a la
hora de la aplicacion compuesto de todos los nutrientes
necesarios para el correcto desarrollo y que potencia los
rendimientos de los cultivos.

En cuanto a la linea de precision la empresa destaco la li-
nea de Agrotax y Raven tecnologias que cada vez son mas
demandadas por sus bondades también en la optimizacion
de costos.

olo Umberto Boni, gerente de

Matrisoja para esta region, resal-
t6 la confianza del trabajo conjunto
con sus aliadas estratégicas, como
BASF. Cit6é que en la ocasion se ex-
pusieron variedades de soja e hibri-
dos de maiz. Entre las sojas, estuvie-
ron CREDENZ 26B36 IPROy ST 644 = o
IPRO. Ademas, anticip6 el préximo
lanzamiento, el CREDENZ POTENT
12X, con lo ultimo en biotecnologia,
la plataforma INTACTA2 XTEND.
De los maices, resaltdé la genética
BREVANT, de Corteva, en especial
el B 2782 PWU, con buen desem-
pefo. A esto anadio el gran paquete
de defensivos que propone BASF,
como ATIVUM®, con Fluxapyroxad,
Epoxyconazole y Pyraclostrobin, o
como VERSATILIS, con Fenpropi-

Polo Umberto
Boni, gerente de
Matrisoja
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morph, entre sus propuestas fungicidas, dentro de su amplio portafolio para
clientes y socios de la cooperativa. Agradecié igualmente a otros proveedores
como Atlantica, que contribuyen a brindar soluciones a los campos paragua-
yos. Resalté el evento como un espacio productivo que ademas de trasmitir
novedades, permitié la presencia de clientes y amigos, asi como poner en
primera linea lo mejor de las proveedoras aliadas.

www.campoagropecuario.com.py



‘ con soluciones para
proteccidn de cultivos

n cuanto a soluciones para pro-

teccion de cultivos, la empresa
Ciagropa presentd parte de su amplia
gama de productos que incluyen tra-
tamiento de semillas, herbicidas, fun-
gicidas, coadyuvantes e insecticidas.
El Ing. Agr. Edgar Samaniego, asistente
técnico de Ventas para la region Centro
y Norte de la firma resalté que la alian-
za con la Cooperativa Sommerfeld lle-
va anos y siempre se esta atento a los
requerimientos de los socios. “Estamos
con todo lo que el productor necesite.
Aqui, especificamente este ano, se uti-
liz6 mucho ACETOGROP porque tuvi-
mos mucho ataque de pulgones, trips,
acaros, sobre todo por la sequia, con
una notable respuesta del producto.
Trabajamos con lineas de herbicidas,
fungicidas e insecticidas con la coo-
perativa. Podemos resaltar el desem-
peno de productos formulados con
Piriproxifen (PROXYGROP) o, entre los

Ing. Agr. Edgar
Samaniego,
asistente técnico
de Ventas

| con portafolio completo

orteva en estuvo presente en la Jornada de Campo de

la Cooperativa Sommerfeld y difundié su portafolio de
productos para control de malezas, insectos y enfermeda-
des. El Ing. Agr. Guillermo Filippini de Corteva destacé en
la oportunidad los herbicidas Texaro (producto hormonal
+ banco de semillas) para el control de plantas emergidas
de hoja ancha y banco de semillas de hojas anchas y gra-
mineas, pre-siembra del cultivo de soja, y destacandose
el corto periodo de restriccidn para la simbra de la soja. y
Pixxaro un herbicida sistémico de accion hormonal (dos
principios activos) para controlar malezas de hoja ancha
emergidas, previo a cualquier cultivo, respetando un perio-
do corto antes de la siembra.
También destacé el Verdict, herbicida sistémico y selectivo
recomendado para el control de gramineas en aplicaciones
post-emergentes, incluyendo al maiz guacho, y la eficiencia
del producto incluso en climas no tan favorables.
Asimismo, en la linea de insecticidas explicé sobre las cua-
lidades de Quintal Xtra y Exalt para el control de insectos
lepiddpteros y trips, plagas que van en aumento yestan cau-
sando problemas en todas las regiones productivas del pais.
En la linea de fungicidas destaco el programa de “Manejo

fisiolégicos tenemos al BLOWER, con Lufenuron y lo que
seria la mezcla de Thiametoxam con Bifentrin (TREKY TOP)
e incluso nuevos productos para el control de la roya, la mez-
cla de Picoxystrobin + Prothiconazole (OPTIMUM PRO)y de
Picoxystrobin + Cyproconazole (OPTIMUM FULL)", resalto.
Ciagropa esta constantemente en busqueda de nuevas so-
luciones para el productor.El Ingeniero comento al respecto:
“Siempre buscamos nuevos principios activos que puedan
ser herramientas para los agricultores. Actualmente estamos
trabajando con nuevas formulaciones de herbicidas para
responder a la resistencia de muchas malezas a los principios
activos un poco antiguos. Para ello, estamos incorporando
el Fomesafen, el Clomazone y préximamente el Safluefenacil
también para el control de malezas dificiles”, puntualizo. Fi-
nalmente recordé que como empresa del grupo Dekalpar se
dedican a la formulacion de agroquimicos, que incluye igual-
mente una linea de productos para control de malezas en
pastura, brindando asi atencién a todas las regiones produc-
tivas del pais. Invito a visitar la pagina web www.ciagropa.
com para conocer mas sobre la gama de productos disponi-
bles para la proteccién de cultivos.

Ing.Agr.
Guillermo
Filippini, de
Corteva

Campeon” de aplicacion arrancando con la aplicacion Power
alos 25 dias de emergida con comprobada eficiencia a nivel
nacional y excelentes resultados, arrancando con APROACH
POWER® para la aplicaciéon Power en el manejo de enfer-
medades en soja. Continuando con Viovan y posterior con
Vessarya. Con este programa protegemos de la roya y otras
enfermedades como la mancha anillada, mancha anillada y
otras enfermedades que atacan el cultivo.

Por ultimo destacd que la base del existo de la agricultu-
ra empieza en la proteccion inicial del cultivo, para evitar
perder plantas por insectos cortadores, para lo cual se ofre-
ce una excelente producto para el tratamiento de semillas
Dermacor que ofrece excelentes beneficios para apuntar a
una alta productividad.
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| con destaque de Massey Ferguson

De la Sobera Hermanos estuvo
presente en la Jornada de Cam-
po de la Cooperativa Sommerfeld y
destacé la amplia linea de maquina-
rias agricolas Massey Ferguson. Ariel
Burgos, coordinador de Ventas Mas-
sey Ferguson de la empresa, destaco
laimportancia de la regién y la apues-
ta de la empresa por ella, por ser una
de las mas productivas del pais.

Entre las propuestas de la oportuni-
dad resalté la cosechadora Massey
Ferguson 9695, de clase 6, con pla-
taforma draper; tractores Dyna 6 de
160 HP y una amplia linea de trac-
tores mas pequenos, ademas de los

Ariel Burgos,
coordinador de
Ventas Massey

Ferguson

va tuvo alta repercusion en el Dia de Campo de la

Cooperativa Sommerfeld, donde aproveché para des-
plegar su gama de productos innovadores enfocados a la
siguiente campana y ofrecer soluciones a los socios pro-
ductores y publico en general de la zona campo 5 de la
empresa solidaria. A través del Ing. Agr. Luis Carlos Morel
Bracho, encargado de desarrollo técnico de Mercado para
la region Centro, conocimos el portafolio de productos que
seran destinados a la siguiente campana para soja, maiz y
trigo. Entre sus productos estrellas presentados, se expuso
al ZALTUS, gue en su composicion trae una de las tltimas
novedades en Carboxamida lanzadas a nivel mundial: el
Fluindapyr, en mezcla con un Triazol, muy selectivo para la
soja, el Tetraconazole. Esto permite mejorar resultados tras
las aplicaciones. Dentro de su portafolio innovador tam-
bién se presenté el XPERTO GOLD, enfocado al cultivo de
maiz, mas un Mancozeb, un producto granulado que ofrece
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pulverizadores y otras maquinarias para la agricultura y
la ganaderia.

Entre las principales cualidades de los productos Massey
Ferguson destacé la robustez, la simplicidad operacional
y el bajo consumo de combustibles. “Dentro del mercado
son maquinas de facil mantenimiento, bajo costo opera-
cional y garantia de calidad en las distintas labores”, dijo.
La empresa aproveché el Dia de Campo y ofrecié promo-
ciones especiales que consistié en que todos los produc-
tos adquiridos durante la jornada era con transferencia
incluida, sin costo adicional. Ademas todos los negocios
concretados a través de la Cooperativa Sommerfeld con-
taron con descuento, para los socios de la cooperativa.
Burgos expresé satisfaccién por la participacion y la gran
concurrencia que fue muy motivador para las empresas
para seguir apostando por la region.

Luis Carlos

Morel Bracho,
encargado de
desarrollo técnico

facilidad al momento de su disolucién. El ingeniero también
mencioné sobre productos preparados para la siguiente
zafrina. Un paquete denominado PERFECT FULL 3, que
incluye insecticidas, fungicidas y un enraizante, bioestimu-
lador. Destacé la presencia de DVA en el evento de la Coo-
perativa Sommerfeld y agradecio la oportunidad de estar
mas cerca del socio y del productor, finalizé.

www.campoagropecuario.com.py



PSA destaco su amplio portafo-

lio en la jornada de campo de la
Cooperativa Sommerfeld. El Ing. Agr.
Enrique Francisco Benza Chevra, ge-
rente regional de la zona Centro para
GPSA, resalté la importancia de la
region conocida como Campo 9 vy el
area de influencia de la Cooperativa
Sommerfeld para GPSA.
Menciond en la oportunidad las prin-
cipales marcas con las que trabaja
con la cooperativa, como son Surcos,
BASF, Syngenta y las marcas propias
de GPSA. Ademas, los productos de
nutricion foliar de Gama. i
Entre las lineas exclusivas de GPSA 1
menciono el herbicida Optill de BASF
posicionado para la desecacién en
presiembra de soja; Forteza Maxx
de Syngenta para tratamiento de se-
millas, con cuatro principios activos.
También el Score un fungicida de Syn-

{ 4
Ing. Agr. Enrique
Francisco Benza
Chevra, gerente
regional

destaca los hibridos NK
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MPAL. Entre las firmas con fuerte alianza comercial
estuvo Importadora Alemana (Impal), acompafando
como siempre las actividades de las cooperativas de
diferentes puntos del pais, con sus soluciones. “Como
empresa nos gusta estar participando al lado de produc-
tor. Acompanandolo en sus actividades cotidianas. En
esta ocasion estamos destacando hibridos NK. Somos

aliados de la marca y presentamos novedades, como el

genta para aplicacién foliar que se aplica desde V3 a V5 que
tiene dos principios activos.

Benza destacé la gran participacion de publico y lainmensa
cantidad de innovacién expuesta en la oportunidad, como
muestra de que el campo no para.

Asimismo, resalto las nuevas variedades de soja de los di-
versos obtentores aliados de Semilleria GPSA entre ellos:
Nidera, Brasmax y otros.

Tampoco pudo faltar la amplia oferta de hibridos de maiz
de NK de las que ofrecié materiales requeridos en la region
por productores pecuarios y agricolas.

lanzamiento del 467 VIP3, en su pri-
mera campaia comercial. Es precoz,
altamente tolerable al complejo de
enfermedades causadas por la ‘ciga-
rrita’. También destacar la calidad del
grano que presenta. Es altamente
resistente al complejo de enferme-

Ing. Agr Jusmar

Gimenez, dades”, indicd. Otro material ponde-
asistente  rado fue el NK 520 VIP3. “Es un hi-
C°me'°|'ri:;ael brido ideal para la region y de doble

propdsito. Se porta bien en suelos
bastante complicados, por lo que
es rustico, pero con alto techo pro-
ductivo y calidad bromatolégica del
maiz para un ensilaje incomparable.
El productor tiene en sus manos la
oportunidad que le brinda un porta-
folio bastante cargado para elegir’,
sefalé el Ing. Agr Jusmar Gimenez,
asistente Comercial de Impal. Final-
mente, destacé que la empresa tra-
baja fuertemente con aliados lide-
res de los agronegocios como BASF
y Syngenta, asi como proponer sus
lineas propias o brindar soluciones
en otros dmbitos como el mercado
de cubiertas y mallas.
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| con sus innovadas tecnologias

urante el Dia de Campo de la

Cooperativa Sommerfeld, la
Compainiia Dekalpar presenté nove-
dades a través de su portafolio tec-
noldégico. La coordinadora de Desa-
rrollo Regién Noreste, Ing. Agr. Selva
Avalos, hablé sobre el trabajo reali-
zado con el portfolio de productos
de nutricion foliar premium WUXAL.
Ademas, menciond la biotecnologia
VT PRO4 con dos productos estre-
llas el DKB 260 y el DKB 255, cam-
pedn en productividad en las Ultimas
campanas, asi también informé so-
bre la incorporacion de la plataforma
INTACTA2 XTEND (I12X).
Comenté que en la zafrina de maiz
de esta temporada, los hibridos
VTPRO4 fueron los mas solicitados
por los agricultores, dada la pro-
teccién aumentada que confiere al
hibrido Asi, se fortalece frente a la
Diabrotica speciosa, especificamen-
te en la parte radicular del cultivo y
también la parte aérea, protegiendo
contra el Elasmopalpus lignosellus y la
Agrotisipsilon, también cuida al tallo
contra la Diatraea saccharalis o Spo-
doptera frugiperda y resguardo de la
espiga contra el gusano Helicoverpa
zea, por lo que significa una protec-
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cién general de la planta, destaco.

Avalos resalté el trabajo conjunto que realiza Dekalpar con
la compaiiia Bayer Crop Science, que proporciona la plata-
forma biotecnolégica 12X, conjuga una proteccion contra
las principales orugas del cultivo de soja y el manejo de las
malezas. Es tolerante a la aplicacion del Dicamba, un her-
bicida que ayuda a la eliminacion de las malezas de dificil
control. Asi también mencioné que la plataforma viene con
variedades que son estables y rendidoras.

A su turno, el Ing. Agr. Marcos Iberbuden, Asesor Comer-
cial de la compania Dekalpar, igualmente orienté sobre
los hibridos expuestos en el dia de campo. El DKB 360
e ciclo precoz, con alto techo productivo y buena perfor-
mance en todos los ambientes productivos del pais. Re-
comendado para apertura de la zafrina, destinado tanto
para grano como ensilaje.

El DKB 255 presente con la tecnologia VT PRO4, de ciclo
precoz con alto techo productivo, recomendado para la
apertura de la zafrina. Ofrece gran estabilidad en todos
los ambientes productivos del pais y posee buena sani-
dad foliar, de tallo, calidad de granos y tolerancia ante las
enfermedades transmitida por la “cigarrita”.

Otras propuestas fueron El DKB 265 VT PRO3, un stper
precoz que responde manera excelente al manejo fitosa-
nitario de enfermedades y de “cigarrita”. Finalmente, el
DKB 260 VT PRO4, hibrido de ciclo muy similar al DKB
265, ya que también llega a madurar al mismo tiempo.
Para concluir la amplia participacion de Dekalpar, igual-
mente se hicieron presente las soluciones en nutricién
foliar. Para ello se present6 la linea de fertilizantes Pre-
mium WUXAL. Posee una formulacién de suspensién
concentrada, que permite una alta aglomeracién de ma-
cro y micro nutrientes con agentes reguladores de pH
gue ayuda a estabilizar el pH en torno a 6, confiriéndole
una sinergia con otros fitosanitarios.

www.campoagropecuario.com.py



| con los hibridos de maiz para buen resultado

tra activa participacion en el Dia de Campo de la Coo-

perativa Sommerfeld fue la que se observd con las
propuestas de hibridos NK, a través de sus aliados, sobre
todo con hibridos que ofrecen buenos resultados a campo.
El Ing. Agr Diego Saavedra, representante Técnico Comer-
cial de la marca NK, destacé el apoyo recibido a través de
las alianzas comerciales y ponderé la posibilidad de parti-
cipar de eventos tecnoldgicos como estos para presentar
novedades y fortalecer orientaciones. Entre las sugerencias
se encontraron materiales ya conocidos y fehacientemente
comprobados por el agricultor. En ese sentido, se mencio-
nd al NK 505 VIP3, con algunos afos en el mercado, pero
con excelentes resultados. También se destacaron el NK
520 VIP3 y el 467, de ciclo superprecoz, dentro del por-
tafolio de la marca. Otros hibridos tradicionales expuestos
fueron el SUPREMO VIP3 o el DEFENDER VIP3. “Pode-
mos dar certeza y seguridad que son materiales bastantes
versatiles, que se adaptan en todo el Paraguay y entregan
lo que el cliente esta buscando, que es sanidad, estabilidad
y caja productiva”, indicé. Dentro de las recomendaciones,
expuso para la temporada de zafrifia, sobre lo observado
anteriormente en distintas regiones del pais, para configu-

as maquinas agricolas constituyen un soporte impor-

tante para el campo desde el inicio de la siembra hasta
la cosecha, por lo que el sector de maquinarias agricolas no
pudo faltar en el Dia de Campo de la Cooperativa Sommer-
feld, el pasado 19 de enero. Atendiendo a que la institucion
solidaria cuenta con diversas soluciones para el socio-pro-
ductor a través de empresas como Setac S.R.L., que busca
dar el plus a los cultivos para mejorar la produccién, la firma
posee una sucursal en Santa Rita.
En representacién estuvo presente en el evento el Sr. Die-
go Escobar - Gerente de Suc. Santa Rita, quien comenté
sobre los productos, servicios y soluciones agropecuarias

I i M
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Ing. Agr Diego
Saavedra,
representante
Técnico
Comercial de la
marca NK

Sr. Diego
Escobar, Gerente
de Suc. Santa
Rita

Pl

1

rar un esquema de trabajo pensado
en versatilidad, se planteé emplear el
NK 520 VIP3, que propone excelente
caja productiva y buena tolerancia al
complejo de enfermedades que cau-
sa la “cigarrita”. Para otros ambientes
donde se necesita de un hibrido mas
rapido y que posibilite escapar de las
heladas, la novedad seria el hibrido
467 VIP3, igualmente con excelentes
resultados dentro de la red de ensa-
yos, incluso adaptandose a regiones
como el Chaco o Norte de la regién
Oriental, especificamente en San Pe-
dro y Concepcion, con excelentes
desempenios, subrayo.

que la empresa ofrece a los clientes y
publico en general a través de las 15
marcas que comercializa. Aclaré que
durante el evento se enfocaron en las
marcas direccionadas a la agricultura,
ganaderia y principalmente al tambo;
un sector pujante en la zona. El stand
igualmente incluyé productos innova-
dores como los grupos generadores
de la marca Depco Y los innovadores
tractores Solis, ademas de variados
modelos de mixers interesantes para
todos los productores. Asi también,
Escobar destacé la importancia de la
presencia de Setac en el Dia de Cam-
po, puesto que la regidon exige mayor
demanda, ya que la zona cuenta con
alta productividad, buscando siempre
estar a disposicion del productor, fina-
liz6 el gerente.

Setac posee una trayectoria con 45
anos en el mercado. La casa matriz
se encuentra en Capitdn Miranda y
tienen sucursales en Santa Rita, Fer-
nando de la Mora y Loma Plata, estos
puntos de vebtas le permite estar cer-
ca de los clientes, en todas las zonas
productoras del pais.
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En materia de maquinarias, equi-
pos e implementos, la empresa
Tape Ruvicha expuso unidades y
oriento sobre las propuestas de New
Holland. En ese sentido, el Ing. Agr
Santiago Chavez, responsable de la
linea de henificacion y forraje, re-
salté la nueva partida que se trae al

tores. Esto va a tener mucha diversidad en el sistema de
enfardado, humedad, rendimiento y proteinas. En lo que
sea rastrillo para el acondicionado de material, traemos
unos que tienen algo mas de delicadeza en el trato del
material, como para no levantar mucho el polvo o la are-
na”, menciond. Estas tecnologias, prosiguio, representa
una innovacién para nuestra plaza. “Apuntamos a algo
un tanto mayor para el mercado nacional, ya que la base

nutricional se focaliza y especifica en lo que sea reserva
de forraje”. Dependiendo del sistema productivo, en el
caso de pastura de alta produccién, por ejemplo, para el
Chaco, se podrian esperar entre 7 a 10 mil kg e incluso
15 mil kg de heno por ha. “Todo depende del material y

campo paraguayo directamente de
Europa, mas especificamente de Po-
lonia. Lo ultimo en New Holland con

las certificaciones para Suramérica. de la linea de
« henificacién y
Traemos todo lo que sea segadora, forraje.

Ing. Agr
Santiago Chavez,
responsable

rastrillos y enfardadoras. Las enfar-
dadoras seran con el sistema de pi-
cado de heno y también toda la serie
de envoltura en red e hilo. La sega-
dora acondicionadora mantiene una
buena demanda porque se portaron
muy bien en el mercado”. Agregé en
cuanto a asistencia que seguirdn con
las recomendaciones. “Vamos a en-
fatizar bastante en lo que sea calidad
de forraje porque como dicen los pro-
ductores, sale lo mismo hacer uno de
alta calidad como otro de cualquier
paja. Tiene el mismo costo, por eso
New Holland esta avanzando mucho
en cuanto a inteligencia artificial. Las
maquinas estan reconociendo eso,
con un sistema integrado a los trac-
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tipo de suelo que tengamos”, subrayd. Para el caso con-
creto de la zona de J. E. Estigarribia, el area de influencia
de la Cooperativa Sommerfeld, puntualizé que se solicita
un producto que no dafe tanto al material. “Estos pro-
ductos nos dan esa versatilidad en el dafio que le hacen,
por sistemas de secado o por sistemas de alta cantidad
de humedad que existe en el ambiente. El movimiento
es mas fino, mas delicado y estan resultando bastante
bien con niveles proteicos en fardos muy altos”, agre-
g6. Finalmente agradeci6 la posibilidad de participar del
evento y recalcé que como Tape Ruvicha y New Holland
estan muy enfocados en el segmento lechero. “Gracias a
ellos, nuestros productos estan bien posicionados. Con
la cooperativa tuvimos un trato muy especial porque nos
permitié realizar un trabajo a campo para ver la calidad
de nuestras soluciones, ademas de facilitar el contacto
e intercambio con socios y productores de la zona para
conocer sus necesidades”.
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| con el aporte de conocimientos y tecnologias

omax Agro estuvo presente una vez mas en la jornada

de campo de la Cooperativa Sommerfeld y destaco la
relevancia de la region para el agronegocio paraguayo.
Luiz Alberto Conink, Gerente de Semillas_Somax Agro S.A,
resaltod que el objetivo de la participacion para la empresa
es transmitir conocimiento, nuevas tecnologias y de esa
manera cooperar con el crecimiento de los socios, incre-
mentando ganancias, crecimientos, resultados.
Destaco los hibridos de maiz de Nord para los distintos ob-
jetivos de la regién. “Son dos importantes opciones para
los productores de la zona que estan buscando ensilaje de
planta entera, de grano hiimedo y grano seco. El B 2620
y el B27 02 presentan excelente comportamiento para la
zona. Los dos maices responden para el ensilaje de planta
entera, grano himedo y maiz de grano seco”, dijo.
Ambos maices se destacan por la amplia tolerancia al com-
plejo de achaparramiento causado por la cigarrita. Son muy
sanos, ofrecen ademas amplia tolerancia a la oruga asocia-
da a la tecnologia incorporada.

ECNOMYL mantiene una operatoria muy importante

en la regién de la Colonia Sommerfeld. Por esta razén,
participd en la jornada técnica de la cooperativa local. El
ingeniero agrénomo Humberto Vinicius Leiroz, responsa-
ble técnico comercial de la zona, destacé la importancia
de su cuenca lechera a nivel pais. “Tecnomyl, como una
empresa lider de mercado, no podia dejar de participar
en este rubro. Hasta hace poco tiempo, operdbamos con
agroquimicos solamente... pero ahora agregamos un im-
portante trabajo con el segmento de genética vegetal”, co-
mento. “En ese sentido, somos representantes de la linea
de maices hibridos Agroceres en Paraguay”.
Leiroz indico que llegaron a la jornada con dos hibridos. Uno
de ellos apunta a una alta produccién de granos, siendo un
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Recomendaciones

Para el manejo de maiz cuenta con la linea de Evolution
que son soluciones quimicas, mas la linea Koppert que son
soluciones biolégicas para el manejo de enfermedades,
nematodos y control de plagas, principalmente, cigarritas,
acaros y pulgones.

Esta empresa también expuso sus variedades de soja
SOYMAX.

material sUper precoz; se trata del AG
9035 VT PRO 3. Entre sus diferencia-
les, sobresales una elevada sanidad y
un secado rapido de los granos. “El afo
pasado, este maiz fue campedn en su
linea, siendo bastante tolerante a la ci-
garrita y destinado a areas de alta pro-
ductividad y fertilidad”, agrego.

La novedosa biotecnologia VT PRO 4
también se hizo presente a través del
hibrido AG 8480, especial para po-
sicionamiento en la zona por ser de
doble propésito (granos y ensilaje).
“Cuando hablamos de ensilaje, habla-
mos de maiz de calidad. Este hibrido
trae la tecnologia VT PRO 4, desarro-
llada por Bayer para un mayor control
de orugas. Es un maiz precoz, de alta
sanidad de hoja, con bastante toleran-
cia a la cigarrita también’, sigui6 Leiroz.
En materia de defensivos, destac las
soluciones de fungicidas como GENE-
SIS GOLD y GENESIS GRAM, asi como
la linea PROSQY. “En Tecnomyl tene-
mos soluciones de alta calidad, para
atender a los cultivos con la mayor se-
guridad desde la siembra hasta la cose-
cha. Esperamos que la gente conozca
nuestros hibridos y agradecemos a la
cooperativa y a los medios de prensa
por esta oportunidad de dar a conocer
nuestras propuestas’, concluyo.

Humberto
Vinicios Leiroz,
responsable
técnico
Comercial
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SHOW RURAL COOPAVEL 2023

“El mejor evento
de todos los tiempos”

La gran feria Sudamericana, Show Rural Coopavel, en su edicion 2023 batid
record y superé todas las expectativas. Unos 384.000 visitantes, 5 mil millones
de reales en negocios, unas 600 empresas son algunos numeros que la posi-
ciona como “el mejor evento de todos los tiempos” segun los organizadores.

| epicentro del agronegocio
ESudamericano fue en Casca-

vel, Parana -Brasil en la sema-
na del 5 al 9 de febrero durante la
35 edicién de Show Rural Coopavel,
la gran muestra que ofrecié tecno-
logias para la agricultura, ganaderia,
todo el conglomerado de la indus-
trias de alimento y mucho mas.
Dilvo Groli, presidente la Coopera-
tiva Coopavel, calificé la muestra
como “el mejor evento de todos los
tiempos”, ya que recibio a mas de
380.000 visitantes y ofrecié tecno-
logias la mano de 600 de empresas
brasilefas y extranjeras, ademas de
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brindar al productor la opcién de llevar la mejor tecnolo-
gia para su propiedad.

Esta gran feria sudamericana superd ampliamente las es-
timaciones iniciales de volumen de negocios y alcanzé 5
mil millones de reales, que seglin Groli fue motivado por
los buenos precios de los granos. El salto fue significativo
en comparacién a la edicion anterior cuando los negocios
concretados alcanzaron 3,2 mil millones de reales.
Representantes de las industrias de maquinarias coinci-
dieron con esta afirmacién durante entrevistas con Cam-
po Agropecuario, afirmaron que Show Rural marcé otra
expectativa para las industrias del sector, ya, que a prin-
cipio de ano la perspectiva de inversién de parte de los
productores era mas reservada.

El éxito de esta feria que no es una casualidad, ademas
de su vasta trayectoria de 35 ediciones, se desarrolla en
América del Sur, la regién con mayor potencial de seguir
produciendo alimentos.

“La mayor oportunidad de crecimiento en la produccién
de alimentos estd aqui en Brasil, Paraguay y otros pai-
ses de América del Sur. Somos referencia y es importan-
te que nos sumemos como personas americanas del sur
para sumar a la agricultura de nuestros paises y fortalecer
la produccién de alimentos”, enfatizé Groli.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Kuhn llevé innovaciones y pre-
senté como lanzamiento la ca-
rreta granelera de 16.000 litros y la
linea de mixers, destaco José Carlos
Bassetti, gerente de Marketing de
Kuhn Brasil, quien nos comento so-
bre la amplia gama de maquinarias
que ofrece la marca.

Mencioné que Kuhn es la marca
considerada de mayor gama de pro-

B

José Carlos
assetti, gerente
de Marketing de

Kuhn Brasil

ductos en Brasil, con toda la linea de fertilizadoras, sem-
bradoras y plantadoras y toda la linea de pulverizadores
acoplados y autopropulsados. “Tenemos una vasta linea
de productos”, expreso.

En lalinea de autopropulsados, destacé al distribuidor de
fertilizantes Accura y en pulverizadores las lineas Boxer,
Figther y Stronger. “Kuhn ofrece tecnologias diferencia-
das en sus equipos, por ejemplo los pulverizadores Fig-
ther y Stronger cuentan con tanques en inox que facilita
el manejo al productor”.

Comenté ademas sobre las tendencias en tecnologias en
maquinarias, en lo que respecta a la linea de pulverizacion
se apunta a los que optimicen el uso de los defensivos agri-
colas, de combustibles y que aporten datos.

En cuanto a expectativa de negocios visualizé un mercado
estable y con la templanza optimista en Show Rural Coo-
pavel. “Los dos Ultimos afios fueron excelente para todas la
industria de maquinarias, tuvimos un crecimiento expresivo
y en el 2023 el objetivo es mantener”, destaco.

K presenté como lanzamiento

el NK 501 VIP 3, un hibrido pre-
coz de altisimo potencial productivo
y muy buena tolerancia al complejo
de enfermedades generadas por la
cigarrita, ademas de buena sanidad
en tallos y hojas. Estad orientado a
los productores que buscan lograr
récord en su produccién, explicé en
Ing. Agr. Luis Annarumma, represen-
tante de la marca NK de Syngenta.
Comenté que este hibrido es un
lanzamiento en Brasil y esta previs-
to disponer en Paraguay de forma
comercial en dos afos en adelante.
Destacd la gran cantidad de produc-
tores paraguayos quienes visitaron
la feria, quienes ademas de conocer
el lanzamiento observaron en par-
cela el 501 VIP3, tuvieron acceso
al hibrido comercial el super precoz
NK 467 VIP3 que se estd sembran-
do masivamente en Paraguay y que
promete un futuro muy promisorio
en Paraguay gracias a su tolerancia
al complejo de enfermedades cau-

{

Ing. Agr. Luis
Annarumma,
representante
de la marca NK

sado por la cigarrita y una buena caja productiva.
Annarumma dijo que la expectativa de los agricultores
sobre los hibridos de maices apunta a la estabilidad y
seguridad en la rentabilidad. Estas caracteristicas brin-
dan los hibridos NK.
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dos los procesos del agricultor, desde

ayer Crop Sience estuvo presente con novedades
Show Rural Coopavel. A través de sus stands la com-
paiiia presentd una amplia gama de innovaciones para to-

el planeamiento hasta la cosecha.
Entre las soluciones se destacaron
innovaciones para protecciéon de cul-
tivos para enfrentar las principales en-
fermedades en soja, los lanzamientos
en hibridos de maiz, variedades de
soja Monsoy y continud la difusion so-
bre la Plataforma INTACTA 2 X Tend.
El objetivo en la muestra fue ofrecer
a los agricultores las diversas solucio-
nes que ofrece la compania y canalizar
sus consultas de la mano de los profe-
sionales de la compania, explicd Vini-
cius Faido, director de experiencia de
clientes de Bayer Brasil.

Vinicius Faido,
director de
experiencia de
clientes de Bayer
Brasil

acto destacé un amplio portafolio

de soluciones para la agricultura 'y
en la linea de pulverizadores las inno-
vaciones en el sistema de control Jac-
to Next, que aporta favorablemente
en la calidad de aplicaciones, una de
las prioridades de Jacto, explicé Wal-
ter Mosquini, gerente internacional de
ventas de Jacto.
Explicé que Jacto Next es la solucién
de servicios de Jacto que ofrece un
paquete muy completo de soluciones
de servicios , donde se puede tener
entrenamiento, consulta de un experto
sobre diversos temas, sea aplicacion de
agroquimicos, las condiciones del suelo,
los mapas de productividad’, dijo
También expuso nuevos sistemas de
control de pulverizaciones que es el
sistema multicontrol, que permite al

Walter Mosquini,
gerente
internacional de
ventas de Jacto

agricultor mayor ahorro en las aplicaciones.
Siembra. Entre las maquinas de siembra estuvo la Meridia
200, una maquina ya disponible en Paraguay y la Lumina
300, que si bien aun no esta disponible de forma comercial
muestra el objetivo a donde se busca llegar, una maquina
auto transportable que puede ser configurada con 16, 18 y
22 lineas de siembra con todas las tecnolégicas necesarias
para la siembra.

Innovar. Mosquini aprovechd la ocasién para invitar a visi-
tar su stand en la Feria Agropecuaria Innovar 2023 donde
presentarad su amplia gama de tecnologias que dispone en
Brasil y otros mercados. “

Presenté su amplio portafolio de maquinarias agricolas
en Show Rural Coopavel. Destacé entre los lanzamien-
tos el pulverizador Massey Ferguson Serie MF 530R, una
maquina de procedencia francesa con 36 metros de barra,
corte de seccién cada dos picos, pico de acabamiento, sen-
sor de altura, capacidad de tanque de 3.000 litros, piloto
automatico, estacidon meteorolodgica y otras caracteristicas
muy favorables para el productor.

Esta maquina esta prevista ser lanzada préximamente en
Paraguay.
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NOVEDOSA INICIATIVA DE FECOPROD
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Invitacion para ser

un proveedor AgTech ©

glech es la novedosa propuesta es la impulsada
Apor la Federacion de Cooperativas de Produccién

Fecoprod) dentro de las tecnologias aplicadas al
gerenciamiento y desarrollo en las actividades del campo.
Hasta el 31 de marzo las empresas o instituciones pueden
postularse para el registro y luego pasara por una evaluacion
antes de la seleccién. La iniciativa cuenta con el respaldo del
programa “MiPyme Compite”, con apoyo internacional.
Desde la Fecoprod se lanzé la invitacién para trabajar y
ser proveedor de la revolucionaria tecnologia para apli-
car a los sistemas productivos que, entre otros aspectos,
potenciarad la eficiencia y aumentara la productividad,
incrementando asi la rentabilidad. El concepto, segin la
descripcién recibida, abarca un conjunto de innovacio-
nes tecnoldgicas que buscan soluciones a los problemas
y desafios que enfrenta la industria agroalimentaria. La
incorporacion de Aglech en la agricultura abarca desde
sistemas de gestidn hasta desarrollos de robética, aplica-
ble a todas las escalas, incluso en la agricultura familiar.
La invitacién va para empresas, universidades o centros tec-
noldgicos que cuentan con soluciones validadas en el sector
frutihorticola (con tomate y locote), granos (sésamo, maiz y
poroto), citricos, yerba mate e hierbas medicinales. Segun
el material de divulgacién, con este registro se busca vin-
cular la oferta y demanda de soluciones que respondan a
las principales necesidades de los productores del pais en
las distintas etapas de la cadena productiva. De igual for-
ma, apunta a desarrollar y potenciar los agronegocios, como
también dinamizar el ecosistema Aglech de Paraguay.

PERFIL. Podran postularse al “Registro de soluciones de
Aglech” aquellas empresas e instituciones que estén confor-
madas juridicamente, que demuestren poseer una solucion

Sé un proveedor

AgTech v

P g il e P 1 L S

o © 0=

tecnolégica validada, y que posean
clientes al momento de aplicar con ca-
tegorias enfocadas a productos y servi-
cios especificos, detallados en las bases
y condiciones del llamado publicado en
el portal de la pagina web Fecoprod:
“www.fecoprod.com.py”. Las inscripcio-
nes van hasta el 31 de marzo. Luego del
periodo de postulacion, se evaluaran las
soluciones y las seleccionadas pasaran a
formar parte de un registro.

Cuenta con fondos del “MiPyme Com-
pite”, a través de la Organizacién de las
Naciones Unidas para el Desarrollo In-
dustrial (ONUDI), programa de coope-
racion: “Apoyo a la mejora de la com-
petitividad de las micros, pequenas y
medianas empresas (mipymes) y del cli-
ma de negocios en Paraguay”. “MiPyme
Compite” es una iniciativa financiada
por la UE y tiene por objeto contribuir
al crecimiento econémico inclusivo y
sostenible y a la creacién de empleo,
a través de la mejora en el desarrollo y
la competitividad de las mipymes y del
ambiente de negocios en el Paraguay.
El Programa es ejecutado por cinco
socios implementadores para dar cum-
plimiento al objetivo general. Integran
la Fecoprod, el Grupo Banco Mundial
(GBM), el Ministerio de Industria y
Comercio (MIC), la ONUDI y la Unién
Industrial Paraguaya (UIP). EI MIC, ade-
mas, es la contraparte institucional. En
tanto, Fecoprod ejecuta las acciones
con las mas de 100 mipymes asocia-
tivas rurales, con 5 familia de cadenas
priorizadas, las mencionadas frutihor-
ticolas, granos, citricos, yerba mate e
hierbas medicinales. Estas mipymes
podran solicitar y contratar los servi-
cios de las empresas registradas. CA
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El mes se va con el inicio de la Expo Syngenta que completa nueve edicio-

nes. La muestra se desarrolla, una vez mas, en el predio del Centro Tecnolé6-
gico Agropecuario del Paraguay (Cetapar), en Yguazu, del 28 de febrero al 3
de marzo. El evento agrotecnoldgico coincide con la época fuerte de cosecha
de cultivos de verano, esperando un buen cierre de temporada y el desplie-
gue de las Ultimas novedades de cara a futuras campanas.

| cierre de nuestra edicion
se inicié6 la Expo Syngenta
023, con un despliegue de

tecnologias durante cuatro dias, en
momentos en que se intensificaron
las tareas de cosecha en el campo. Las
expectativas apuntan a recibir a mas
de 1.000 visitantes de diferentes pun-
tos del pais. El circuito incluye diez es-
taciones con lo Ultimo en tecnologia
disponible para el mercado. Ademas,
de la presencia de algunos aliados es-
tratégicos. También se cuentan con
espacios para intercambiar momentos
y experiencias o bien para reuniones
de negocios, pero en un ambiente
mas distendido y confortable.

La interaccién igualmente estd pre-
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sente en la muestra, que con esta suma su novena edicion.
Por ello, munidos de tecnologia y digitalizacion, se puede
acceder a multiples informaciones, a la par de participar de
interesantes sorteos o bien recibir algin presente al con-
cluir el recorrido. Con respecto al circuito, no sigue preci-
samente un orden, pudiendo el visitante iniciar en donde
mejor le plazca. Diversos grupos de técnicos, estudiantes y
agricultores se observan en el campo demostrativo, pese a
prondsticos de lluvia. El equipo de colaboradores también
esta preparado para atender cualquier consulta.

El cronograma incluye, ademas de recorridos, la presen-
tacién de productos, lanzamientos y pre lanzamientos co-
merciales, asi como charlas y orientaciones, con recomen-
daciones y novedades de lo que se viene y no solamente en
cuestiones de tecnologias para elevar la productividad, sino
también con herramientas que faciliten la tarea del campo,
como aplicaciones digitales, o incluso que contribuyan a la
sostenibilidad del ambiente, como programas especificos.

www.campoagropecuario.com.py




Por el lado de los aliados, se observan equipos, vehiculos y
magquinarias adecuadas a las exigencias actuales.

CIRCUITO. Como se menciond, no hay un recorrido es-
tablecido. Asi, en “Manejo de enfermedades”, ademas de
la dindmica vy la parcela, se cuenta con la presencia de un
especialista internacional, Edson Sawada, quien comparte
estrategias para un exitoso control de las enfermedades.
La estacion cuenta con un espacio para dar a conocer el
portafolio de fungicidas, con ensayos para observar la per-
formance de las soluciones que propone Syngenta. Se des-
tacan SCORE FLEXI y CYPRESS, para el control desde el
inicio y que encajan muy bien al final de ciclo.

La tecnologia Solatenol es expuesta a pleno. Aparecen pro-
ductos tales como MAZEN, MAZEN + CYPRESS, MAZEN
FORTE, APROVIA TURBO y SYMETRY. Se destaca como
novedad para la préxima zafra la tecnologia Adepidyn, que
combinado con otros triazoles va a agregar un poder cura-
tivo muy fuerte para combatir a la roya. En cuanto a “Ma-
nejo de malezas”, la estacion se enfoca en herbicidas vy la
importancia de incorporar pre emergentes. Se posicionan
productos tales como EDDUS y FILAFIR, este para maiz. La
primera esta para combatir Amaranthus y Bidens.

Ya en el sector de “Control de plagas”, se puede acceder a
las soluciones en cuanto a insecticidas. Aqui se puede co-
nocer uno de los grandes lanzamientos recientes. Se trata
de la tecnologia Plinazolin, que viene para complementar
programas robustos y suman control eficiente de plagas,
tales como chinches, acaros, trips, orugas, moscas y otros.

Los productos posicionados son FEN-
SORAX y VERDAVIS, insecticidas
para el control de orugas, chupado-
res, coledpteros y mosca blanca, entre
otras plagas. Un dato no menor es que
Paraguay, como unidad de negocios,
es el primero en lanzar esta opciéon
comercial.

En “Tratamiento de semillas”, el foco
estd igualmente en un pre lanzamien-
to. Se trata del primer fungicida ne-
maticida quimico, con un muy buen
espectro de control sobre nematodos
y enfermedades. Todavia no disponi-
ble comercialmente, estd en fase de
registro. Su amplio control permite
posicionarlo también para potenciar
el control de enfermedades iniciales
en el suelo, como Macrophomina y
Fusarium. Poseedor de la tecnologia
Tymirium, su nombre comercial sera
VICTRATO y tendra una accién direc-
ta inhibiendo la energia del nematodo
y eliminandolo completamente, segiin
las indicaciones.

Con respecto a las novedades digita-
les, una vez mas esta presente el “Di-
gitruck” para abordar las herramien-
tas tecnoldgicas del sector. Ademas,
como novedad sin dudas estan las
plataformas que Syngenta propone
para el campo. Por una parte, esta
Agriclime, que se posiciona para ayu-
dar a los agricultores en momentos de
incertidumbre climatica y que clien-
tes de la compaiiia pueden acceder
a manera gratuita al servicio que les
apoyara para tomar decisiones con el
respaldo de un reembolso parcial de
la inversion, en una suerte de seguro
agricola. La otra propuesta es Cropwi-
se Protector.

Esta permite monitorear y controlar
la gestion del establecimiento de ma-
nera remota. Actualmente se cuentan
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con unas 80 mil ha a nivel pais que ya
estan operando, con la proyeccién de
crecer mas y todo con la facilidad que
permite la tecnologia de acceder des-
de Smartphone, Tablet, computado-
ras, etc. Entrando en el segmento de
genética, se pueden ver las opciones
en soja de Nidera Semillas, siendo la
novedad la 5933 IPRO, con resulta-
dos a campo sorprendente este afio,
con buena respuesta en todos los
ambientes. En su primer aio se ven-
dieron 9.000 bolsas, con muy buenos
rendimientos a campo.

hH)

La siguiente novedad es la introduc-
cion de la nueva plataforma INTAC-
TA2 XTEND (I12X), para una mayor
tolerancia a las orugas de la soja y al
herbicida Dicamba, aplicado en pre
emergente. La primera variedad de
Nidera sera la NS 6433 12X. A la par,
las indicaciones apuntan a que siguen
vigentes muchos otros materiales del
portafolio, con tecnologias que van
desde la RR1 hasta la 12X. Por el lado
de los hibridos de maiz, marca pre-
sencia la linea NK. Entre las nuevas
apuestas esta el lanzamiento pre co-
mercial de NK 503 VIP3, hibrido con
potencial productivo muy grande y
buena sanidad.

En este punto, se destaca la tolerancia
al complejo de enfermedades causa-
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das por “cigarrita”, asi como un buen comportamiento ante
el estrés hidrico. Otros materiales expuestos son los del
primer afo comercial, entre estos el hibrido NK 467 VIP
3, con una buena area de siembra y que ofrece precoci-
dad. Ademas, estd el NK 520 VIP3, en su segundo afo
comercial, con muy buena versatilidad y adaptado a todos
los ambientes productivos del Paraguay, zafra y zafrifa, to-
lerante a “cigarrita”, doble propdsito, entre los destacados.
La denominada “agricultura regenerativa” es el fuerte en el
espacio “Sustentabilidad & HSE".

Las orientaciones apuntan mas a que los agricultores se su-
men a practicas que impacten de manera positiva en el am-
biente y, al mismo tiempo, generar un potencial econémico
a largo plazo, a través de ciertas practicas que los producto-
res puedan implementar, como minima remocién del suelo,
tener cobertura permanente, fomentar biodiversidad y, por
su puesto, tener un uso adecuado de todos los insumos,
ya sean quimicos o biolégicos. Un punto a destacar tam-
bién tiene que ver con el concepto “Carbonet”, la iniciativa
de Syngenta para generar resiliencia climatica, mediante el

www.campoagropecuario.com.py



“secuestro” de carbono en los suelos.
Con esto, se realiza un trabajo de
acompanar al agricultor a medir su
huella de carbono, cuyos datos lue-
go sirvan para generar estrategias
que ayuden a capturar mas carbono
y evitar tener consecuencias como el
cambio climatico. Una vez completa-
do el recorrido con las propuestas de
Syngenta, también se pueden visitar
los stands de los aliados. Entre estos,
encontramos a Tape Ruvicha con dos
segmentos. Por una parte, las noveda-
des de maquinarias, con la linea New
Hollandy, por otro lado, con las opcio-
nes en vehiculos utilitarios y camione-
tas pick up de la marca Ford.

Con respecto a New Holland, se des-
taca la pulverizadora SP DEFENSOR
2500 en exposicion para clientes y
amigos. En la linea de tractores, hay
opciones como T7 260, TL5.90 0 TS
6.110, dependiendo de la potencia re-
querida en HP. Se ofrecen atractivos
planes de financiacién, incluso con un
financiamiento externo como CNH
Capital, desde Chile. En la linea Ford,
se destaca la RANGER, en amplias
versiones, como la 2.2, con 160 HP;
la 3.2 mecanica, la XLS y luego las au-
tomaticas como la XLT y la LIMITED,
todas con mucha seguridad y tecno-
logia. Entre las SUV esta la BRONCO
BIG BEND.

PROYECCION A FUTURO. La
Expo Syngenta 2023 también recibe
a delegaciones internacionales, como
al director de NK para la region, Lean-
dro Sauthier. En conversacion con el
equipo de Campo Agropecuario Mul-

timedia, destacé todo el proceso de mejoramiento e inves-
tigacion que se desarrolla'y que llega en simultaneo tanto a
nuestro pais como a otros mercados, con la certeza que se
trata de lo ultimo en tecnologia para una 6ptima rentabili-
dad. “Vamos a seguir trabajando para mas rentabilidad, con
hibridos altamente productivos, con buena tolerancia a
enfermedades y estables para garantizar rentabilidad”, dijo.
Destacé igualmente a Paraguay como un aliado estratégico
de los negocios de la compaiiia y un mercado interesante,
con mucho potencial y oportunidad. “La empresa quiere
crecer y participar mas fuertemente. Tenemos un portafo-
lio competitivo’”, indicé. Anticipd que se van a seguir lan-
zando novedades. A su turno, la directora de Syngenta para
Paraguay y Bolivia, resalto la importancia de tener espacios
como esta muestra para traer innovaciones de agroquimi-
cos, semillas y otras soluciones al campo, para permitir a
la empresa seguir a la vanguardia frente a la competencia.
Recalco las novedades como el lanzamiento de Plinazo-
lin, las herramientas como Agriclime y el enfoque de sus-
tentabilidad con programas como “Carbonet” o “Paisajes
Multifuncionales”, para generar esas oportunidades de
crecimiento de la agricultura, pero respetando el ambiente.
Agradecié la presencia de referentes internacionales de la
compania, como loana Tudor, lider global de Marketing, o
Emilhano Lima, lider global de Control de Insectos para la
region. “Paraguay esta en la vanguardia de nuevos produc-
tos. Felices por tener esta muestra para la agricultura”, dijo.
Agradecié finalmente al equipo de colaboradores, asi como
a los visitantes y autoridades e instituciones que apoyan a
la Expo Syngenta y que sigue proyectando a futuro gran-
des logros, recalcé. Las personas pueden visitar la muestra
con acceso libre y realizar el recorrido completo, acceder a
novedades y generar oportunidades de negocios. También
intercambiar experiencias con otros productores o técni-
cos y aprovechar este espacio de generacién de conoci-
miento con lanzamientos y anticipos, en coincidencia con
el trabajo a campo que busca recuperarse de lo que dejé la
anterior zafra, para el olvido. CA




BOX

La aplicacion de biofertilizantes
logra incrementar el rendimiento
promedio de los cultivos en 8 a 10%

Segun pruebas del Instituto Nacional de Tecnologia Agropecuaria de Ar-
gentina (INTA), el biofertilizante Rizofos Plus, de Rizobacter, optimiza entre
el 40 y 60% el desempeno de los fertilizantes, debido a su alta capacidad de
solubilizar y movilizar el fosforo para las plantas.

» - -

egun estudios realizados por
el Instituto Nacional de Tec-
nologia Agropecuaria de Ar-

gentina (INTA), la inclusién del bio-
fertilizante Rizofos Plus, en

el tratamiento de semillas, - _
incrementa entre el 8 y 10 ‘

% de maiz y soja. Su capaci- e
dad de solubilizar el fésforo Rm
posibilita que este nutriente \
sea mas disponible para las
plantas y, consecuentemen-
te, mejore la nutricién de las
mismas, maximizando la efi-

. . . ey
ciencia del uso de los fertili- ~—_

Rizofos
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zantes fosforados.

El organismo tecnolégico argentino comprobé este ren-
dimiento mediante ensayos en parcelas extensivas en
campos de productores en distintas zonas geograficas y
climaticas en los que se contraponian cultivos testigos a
otros tratados con Rizofos.

“Rizofos Plus es una gran herramienta tecnoldgica para
la nutricién de los cultivos, debido a que: aumenta la
eficiencia de la planta en la captacién de los nutrientes,
presenta una alta relaciéon beneficio/costo y es facil de
usar por su formulacién liquida, dando respuesta a la ne-
cesidad de creacién de tecnologias viables, para la pro-
duccién de alimentos,” .

Esta tecnologia se puede aplicar en cultivos de: soja, maiz,
arroz, papa, horticolas, papa y cafa de azucar. En el caso
particular del maiz, ha demostrado incidir en aumento del
tamano de las raices lo que le permite a la planta extraer
nutrientes de manera mas eficiente. Adicionalmente, por
la produccién de fitohormonas de las Pseudomonas flou-
rescens presentes en Rizofos Plus, el peso del grano es
mayor incrementando los kilos producidos por hectérea.

MODO DE FUNCIONAMIENTO

Rizofos Plus es un promotor de crecimiento (PGPR), de
origen bioldgico, que tiene la capacidad de disponibili-
zar el fésforo del suelo para los cultivos, mineralizando
la fraccién orgdnica y solubilizando la fraccién inorgani-
ca. La mayor raiz implica también una mayor masa aérea
de la planta y, por lo tanto, mayor tamano y peso de los
granos.

También, produce antibidticos y sideéforos, que
protegen a las plantas de patégenos, mejorando
la sanidad del cultivo”

Parte de su eficiencia esta potenciada por estar
formulado en un soporte estéril liquido que con-
tiene, Pseudomonas fluorescens con una con-
centracién bacteriana que garantiza la accion del
producto. Estas bacterias tienen la capacidad de
solubilizar el fésforo proveniente de fertilizantes
quimicos, o del que ya se encuentra en el suelo.
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JORNADA | DE CAMPO

DIA DE CAMPO DE LA COOPERATIVA PIRAPO

Paleta de soluciones con lo mas
nuevo en Insumos y biotecnhologia

Casi una treintena de variedades de soja e insumos diversos con lo ultimo
disponible para el campo fueron parte del Dia de Campo de la Cooperativa
Pirapoé Agricola Ltda., realizada el viernes 3 de febrero en su campo experi-
mental, en Itapua. Mas de 20 empresas participaron del evento agrotecnolo-
gico que ademas de las estaciones y orientaciones técnicas, incluyd demos-
traciones de aplicacion y siembra con dron.

a Cooperativa Pirapé Agricola
LLtda. realiz6 su Dia de Campo

en la que resalto la presentacion
de la mas amplia paleta de solucio-
nes para la agricultura, que incluy6 a
las biotecnologias RR1, IPRO, XTD e
12X, asi como defensivos agricolas, in-
sumos bioldgicos y productos para la
nutricion de las plantas, indicé el Ing.
Agr. Agustin Masaoka, encargado de
logistica del evento.
En materia de variedades, se exhi-
bieron parcelas con 28 materiales
de soja sembradas en dos épocas,
que demostraron buen desarrollo
y 6ptimo potencial de rendimiento,
siendo la constante la adopcién de
biotecnologias de Ultima generacion
y plataformas novedosas. También
estuvieron 22 empresas de insu-
mos agricolas, las cuales expusieron
y orientaron sobre las soluciones de
sus diversificados portafolios.
La jornada arrancé a tempranas ho-
ras con visitas guiadas y se extendio
hasta la tarde. Incluyé demostracion
de tecnologia de aplicacién y siembra
con dron, resaltando las bondades
de usar estas herramientas.Masaoka
resaltdé que el objetivo del dia de
campo fue reunir a socios de la coo-
perativa y agricultores de la region
con las innovaciones para el campo
que, pese al clima, logré albergar a
buena cantidad de productores.
“La agricultura avanza a pasos gigan-
tescos. No nos queda sino adaptarnos
y experimentar las nuevas tecnolo-

Agr. Agustin
Masaoka,
encargado de
logistica del
evento.
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gias”, indico, al tiempo de recordar la tradicion productiva
de Pirapd, desde la llegada de los primeros colonos japone-
ses. “La soja es el principal cultivo, por eso innovamos y el
agricultor apunta a un alto rinde. Vemos que la tecnologia
trajo eficiencia al campo y eso nos alienta a conocer y di-
fundir mas”.

Ponderd la posibilidad de mostrar plataformas novedosas
como la INTACTA 2 XTEND (I2X), resaltando los genes in-
corporados de resistencia a orugas y de tolerancia al her-
bicida Dicamba; agradecid la participacién de empresas y
visitantes y destaco la labor del grupo técnico y de insumos
agricolas que apoyaron en la organizaciéon del evento. A
continuacion, algunos de las propuestas y soluciones ex-
puestas en la ocasién:

Www.campoagropecuario.com.py



| grupo GPSA igualmente acompa-

nd la jornada en Pirapé con parte
de su amplia paleta de soluciones, tan-
to de las lineas representadas como
Syngenta, como de su linea propia de
foliares GAMA. Sandra Schoéller, RTC
regién Sur de GPSA, indicé que para
esta zafra el producto novedad es el
SCORE FLEXI, un fungicida del grupo
de los triazoles, para etapa vegetativa,
en primera aplicacion con glifosato. “Es
lo mas nuevo que tenemos, ademas
de contar con herramientas en fungi-
cidas para aplicaciones como MAZEN,
CYPRESS con OCHIMA, MAZEN
FORTE, también con el multisitio BRA-
VONIL, a lo que sumé soluciones para
tratamiento de semillas, destacando

Sandra Scholler,
RTC regién Sur
de GPSA

FORTENZA MAXX, asi como lo que pueda favorecer el tér-
mino de cosecha de manera éptima. “Para lo que sea prime-
ra verdadera de fungicida, estamos posicionando MAZEN,
OCHIMA, CYPRESS, luego seguimos con el MAZEN FOR-
TE, en conjunto con BRAVONIL y para terminar la morfoli-
na que es nuestro SEEKER, que también se puede mezclar
con el SCORE para ayudar a terminar el cultivo”, explico la
profesional quien trabaja con cooperativas como Pirapd y
Colonias Unidas. Finalmente, ademas de agradecer la opor-
tunidad para participar del evento, recordo la alta presion de
roya este afo. “Desde el inicio hay que cuidar esto, hacer
aplicaciones como corresponde, con buenos productos y
buenas herramientas para el mercado”, concluyo.

on soluciones enfocadas principalmente en la linea

fungicidas de triple mezcla, la empresa participd por
segundo afo en la parcela demostrativa del dia de campo
de Pirapd. Gustavo Javier Mareco, ATC de Tecnomyl para
asistir a socios de la cooperativa y productores de la zona,
resaltd que esta segunda participacién vino acompanada de
un inicio muy prometedor en estas dos camparias. “Estamos
creciendo como Tecnomyl y agradecemos a la cooperativa
por el apoyo que tenemos de técnicos y productores. El en-
foque principal en esta temporada es seguir creciendo con
la linea de desecacion, sobre todo en siembra posterior a la
parcela de maiz zafrifna”. Durante el evento, llegaron con dos
productos posicionados para la zona que incluyen al Man-
cozeb. Por una parte, cité al PROSQY TOTAL, mezcla triple
de Prothioconazole + Trifloxystrobin + Mancozeb, en sus-
pensién concentrada. Por otro lado, comentd sobre el fun-
gicida para Ultima aplicacién, el LEADER, igualmente mezcla
triple de Tebuconazole + Picoxistrobina + Maconzeb. A es-
tas soluciones complementd con insecticidas posicionados

para el control de chinches, cigarrita y
trips. “Tenemos el DAGGER, una doble
= Mmezclalmidacloprid + Bifenthriny otro
;  producto triple mezcla, el TRIPLOX,
que incluye Acefato + Lamdacialotrina
+ Thiametoxam, recomendado para
aplicaciéon de control de estas plagas”.
De las propuestas para control y com-
bate de malezas, recordé al BUSHKI-
LL, Triclopir, en mezcla con el TECNUP
PREMIUM 2, sal dimetilamina y un
secuencial de glufosinato de amonio,
al 40 % que es el PODEROS. “Para
maiz zafrifia nos enfocamos mucho en
control de cigarrita y chinche, tenemos
linea exclusiva de insecticidas tanto
doble mezcla, triple, solo, portafolio
bastante cargado para control. Asi,
ademas del DAGGER y TRIPLOX esta
el JUDO-K. Estamos expectantes a la
siembra de maiz porque la soja viene
retrasada. Esperemos que la campana
termine bien y los agricultores ten-
gan una cosecha acorde al afio y que
les permita continuar con una buena
siembra de maiz zafrifia”, concluyo.

Gustavo Javier
Mareco, ATC de
Tecnomyl

|57



JORNADA DE CAMPO

A DVA DVA DVA
VA DVA DVA DVA oV P

La compaiiia trabaja en la regién con toda la linea de
insecticidas, herbicidas, fungicidas, bioestimulantes y
coadyuvantes, indicé Pablo Machuca, encargado de Ne-
gocios zona Sur, quien atiende a socios de la coopera-
tiva Pirapo y a otros clientes. “Estamos trabajando por
segmentos, con herbicidas PREDECESSOR. Es una triple
mezcla que ayuda a controlar banco de semillas de male-
zas. En fungicidas, estamos con la linea Isagro, en mezcla

con la nueva carboxamida, el fluin-
dapyr mas tetraconazole para con-
trolar enfermedades de fin de cicloy
roya. En bioestimulantes, tenemos la
linea INCENTIA, de DVA Ibérica, con
macro y micronutrientes y compues-
to de algas marinas. Y, para la mejor
aplicacién de la linea de coadyuvan-
tes, con AGETEC TITANIUM, pro-
ducto conocido en el mercado, pero
mejorado, méas el ZIEL, mezcla de
aceite vegetal + organosiliconados y
el FACILITY, para una éptima mezcla
en el caldo”. Indicd que con la coope-
rativa estdn con un plan de trabajo
de ATV direccionado que incluye vi-
sitas casa por casa a socios y clientes,
para un acompanamiento técnico y
comercial al productor para un buen
manejo en el campo. Finalmente
calificé de exitosa la jornada que, al
compararla con ediciones anteriores,
demuestra una mayor participacion
de la gente, lo que resulta muy aus-
picioso para seguir con el evento.

Pablo Machuca,
encargado de
Negocios zona
Sur

| TRATAMIENTO DE SEMALLAS
9 *n_:'gn'u_h
e i
A 'i:nau
orteva destacé su amplio porta-
folio de productos en la jornada
de la Cooperativa Pirapd. La Ing. Agr.
Anette Stolle, de la firma Corteva des-
tacé los productos posicionados para
la temporada de zafrina, entre ellas el
Dermacor, un excelente tratamiento
de semillas que controla el complejo
de insectos cortadores. Este produc-
to tiene una prolongada residualidad
que atrasa la aparicién de las plagas en
el estado vegetativo.
También mencioné al Rancona Di-
mension, el fungicida para tratamien-
to de semillas. Este producto tiene
una formulacién diferenciada, una mi-
cro-emulsién, por lo que la cobertura
sobre la semilla es excelente.
La Ing. Stolle manifesté que desde
Corteva insisten en la aplicaciéon tem-
prana de fungicidas en zafrifa. “Veni-

+

Ing. Agr. Anette
Stolle, de la
firma Corteva
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mos con alta presion de enfermedades tanto en el com-
plejo de manchas como en roya, hay esporas y el clima es
bastante propicio para la aparicion”, dijo.

Menciond que dentro del portafolio de fungicidas con On-
mira active, cuentan con Aproach Power, Viovan y Vessar-
yay como acompanante el Dithane PM80NT, el mancozeb
cuyo aporte es muy importante.

Comentd que en el cultivo de soja hay una altisima pre-
sion de Trips, y para controlar esta plaga la propuesta es el
Quintal Xtra, un insecticida que se caracteriza por el control
contundente de todo el complejo de insectos cortadores,
de optima accién sobre Trips y que actia sobre las dos es-
pecies. Esta plaga tiene un ciclo corto, por lo que pueden
tener muchas generaciones y el dafno puede ser drastico.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Dentro de las soluciones para el campo, Prosoil llevd
propuestas partiendo de sus tres pilares de traba-
jo, resalté Antonio Riveros, coordinador de la empresa.
Por una parte, estd Eficaz, linea de tanque inoculador
en surcos de fabricacién propia; por otro lado, la alian-
za con la firma argentina Nitrap para la parte bioldgica
y con la espanola Fertilis, para las respuestas en materia
de nutricién, complementando lo bioldgico, explico. “Te-
nemos la oportunidad de participar una vez mas en el dia
de campo de Pirapé. Nos estamos posicionando bien en
la zona, nos sentimos bien, con muy buena aceptacion
de nuestros productos, por demostrar los mejores resul-
tados a campo”. Sobre las orientaciones, indicd que son
segln cada caracteristica particular del campo, conforme
el tipo de suelo y otros factores. Para la época indicé que

se apunta a todo lo que sea inoculacién y co-inoculacién.
“Hay gente que tiene problemas de nematodos. Tene-
mos nematicidas especificos, un biofungicida y un port-
folio seguin se desarrollan los cultivos para posicionar las
soluciones. La idea es fortalecer el desarrollo radicular,
tanto de soja zafrifa como maiz zafrifia, posicionamos la
co-inoculacién, en maiz con el Azospirillum, el zinc. Las
gramineas responden bien”. Finalmente agradecié por la
oportunidad de compartir en la jornada y deseé buena
cosecha a los agricultores.

stuvo presente en la parcela de-

mostrativa de la Cooperativa Pi-
rap6 junto a su distribuidor CAS. Ri-
cardo Pagel, responsable técnico de
Rizobacter Paraguay para la regién
Sur, destacé la linea de biolégicos y
el bioestimulante Vitagrow.
“El objetivo en esta zafrifa es po-
ner a disposiciéon de los producto-
res insumos que podran cooperar
en el manejo de sus cultivos, ya que
las buenas lineas de tratamiento de
semillas e inoculante aseguran gran
parte de los logros. Dentro del ma-
nejo estamos recomendando la utili-
zaciéon y la coinoculacion el Rizofos

y el Rizoderma”, dijo

Vitagrow es un bioestimulante, desestrezante y multinutriente. Es un produc-
to que brinda una mejor nutricién en los cultivos, otorga mayor tolerancia a la
situacién de estrés y ayuda a superar situaciones adversas por la aplicacion de
algun producto o por las condiciones climaticas. Ademas es un producto que
otorga una carga nutricional al cultivo y de bioestimulante, permite establecer
el cultivo con mayor tolerancia a esas variaciones climéaticas y de aplicacion.

a empresa llevé sus diversas tecnologias en la parcela
demostrativa de la Cooperativa Pirapd. Destaco la linea
nutricién de plantas, defensivos quimicos, productos biol6-
gicas y la genética de soja de la marca SoyMax
Diego Pereira, coordinador de Nutricién de la sucursal de
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Bella Vista, destacd las propuestas de manejo nutricio-
nal de la planta para lo cual Somax dispone de productos
desde el tratamiento de semilla, regulador de crecimiento,
complemento pos germinacién, macro, micronutrientes y
bioestimulante que beneficia a la estructura de la planta.
Destacé Escudo Max para los cultivos de maiz, soja, trigo,
canola y girasol. Este producto es un triple fosfito, cobre,
manganeso Y zinc. Es un biocida que brinda éptima protec-
cién en el control de bacteriosis

También presento las variedades de soja SoyMax, una con
la tecnologia RR y otra con la INTACTA RR2, son genética
de Don Mario que estara en forma exclusiva con Somax .
Resalté también la linea de biolégicos de Koppert de Ho-
landa posicionada para el control de mosca blanca, ciga-
rrita en maiz y otras plagas que se presentan durante el
ciclo del cultivo.

www.campoagropecuario.com.py



La participacion de BASF en la jor-
nada agrotecnoldgica incluyd parte
de su portafolio robustecido, principal-
mente poniendo foco en el manejo de
enfermedades, indicé Nora Huber, en-
cargada Desarrollo Técnico de Merca-
do para regién Sur de la firma, que en
la ocasion acompaiio a su distribuidora

Matrisoja, ofreciendo innovaciones e Nora Huber,
informaciones técnicas de todos los encargada
productos. “Tenemos tres fungicidas Desarrollo
que son el ATIVUM®, el PRIAXOR® Téchico de

y el VERSATILIS®, utilizados de forma
bastante importante, de manera masi-
va en la region. Dos tienen como base
nuestra carboxamida, con la molécula
Xemium, incorporada al ATIVUM® y al
PRIAXOR®. Ademas, tenemos doble
y triple mezcla, productos que vienen
a robustecer el portafolio de BASF y lo
estamos posicionando tanto en la pri-
mera como en la segunda aplicacion
de fungicidas”. Explicd que estos fungi-
cidas con carboxamida de base pueden
ser empleada, para el caso de la prime-
ra aplicacion en V8, antes del cierre de

hilera, aprovechando justamente todas las caracteristicas y
los beneficios que entrega esta solucién y que se comporta
muy bien, brindando un trabajo importante en cuanto al ma-
nejo de manchas en el cultivo de soja, ademas de dar buena
caracteristica residual y un efecto fisioldgico positivo dentro
del cultivo, como es la retencion de hojas bajeras por mas
tiempo. En tanto, el PRIAXOR®, que también tiene la misma
carboxamida, es un aliado que va para mezcla con Triazoles
puros. “Tenemos cubierto todo el control de manchas y con
una alianza con Triazole o mezclas le damos mayor cura”. Del
VERSATILIS® recordd que todavia eta en época de uso. “Es
nuestra morfolina, el Fenpropimorf, con foco especifico en
roya, altamente curativo para roya. Lo estamos posicionan-
do en etapa reproductiva, a partir de R1 en adelante, si hay
presencia de roya, y lo estamos aliando siempre con otro
fungicida de mezclas dobles, como por ejemplo una Estro-
nirulina mas un Triazole, para otorgar esa cura para roya en
esta etapa tardia del cultivo”. Finalmente, recordé que BASF
permanentemente insta a realizar aplicaciones preventivas,
para arrancar temprano y evitar solo “apagar el fuego”, para
llegar a una cosecha exitosa.

n genética vegetal, Agrofértil llevd materiales del

Grupo Don Mario, de la linea Neogen. Hugo Ricardo
Gonzalez, encargado de Desarrollo y Ventas Nutricion
Vegetal para la region, resaltd tres variedades, dos ex-
puestas en la ocasion, la NEO 660 IPRO y la NEO 610
IPRO. La primera posicionada para apertura de siembra
con la caracteristica de poseer STS, o resistencia a her-
bicidas sulfonilureas. Es una soja adaptada para siembra
del 25 de agosto hasta el 15 de septiembre. La segun-
da, mas para mediana, desde septiembre en adelante, de
buen porte, con buena cantidad de vainas, alto potencial
productivo y para suelos de media y alta fertilidad. El en-

presente en la parcela, pero de mucha importancia para
una zona triguera como el Sur del pais. “La 580 esta su-
gerida para cierre de siembra. Es una opcion interesante
para el trigo, pues ofrece un ciclo mas rapido, lo que re-
presenta una buena opcién. No obstante, es exigente y
requiere de suelos de alta a media fertilidad”. Sobre las
recomendaciones, insté a respetar las fechas de siem-
bra. “Puede empezar con la 660, maximo hasta el 15 de
septiembre, luego seguir con la 610 y cerrar con la 580"
Anticipé igualmente que mas adelante habrd noveda-
des que incorporen lo mas reciente en biotecnologia, la
plataforma INTACTA 2 XTEND (I12X). “Contaremos con
otros materiales como la 590 que tendra la 12X, mas otras
variedades que el agricultor puede elegir para la futura
zafra”, finalizd. CA
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NOTA TECNICA

Jacto trae a Innovar la
sembradora Meridia 200

Empresa brasileia también exhibira en la feria pulverizadores para diversos
tipos de cultivos, con enfoque en eficiencia y mayor productividad

ciones y servicios agricolas expondra en Innovar,

entre el 21 y el 23 de marzo, su sembradora Me-
ridia 200. Lanzada en Paraguay el afo pasado, Meridia
200 ha conquistado a un nimero creciente de agricul-
tores en el pais. Los principales atractivos de la maquina
son la excelencia en plantabilidad, la mayor disponibili-
dad para el trabajo y el flujo de paja mas eficiente.
La excelencia en plantabilidad es el resultado de una
combinacién de tecnologias, como el dosificador de se-
millas Precision Planting, que permite una siembra sin
fallas y con gran precision, y un inédito sistema de pre-
sién constante en la linea de semillas. Este sistema po-
sibilita que la sembradora se adapte a las ondulaciones
del relieve y mantenga la presién de la linea constante
sobre el suelo, lo que contribuye a la uniformidad de la
siembra.
"Con este inédito sistema, el surco se abre a la misma

J acto, multinacional brasilefia de maquinaria, solu-
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profundidad para la deposicién de
semillas de forma homogénea y
asegura una disposicion uniforme
de las plantas. Esto resulta en una
mejor productividad en el cultivo",
explica Mauro César Mendo, geren-
te de negocios de siembra de Jacto.
Otro importante diferencial com-
petitivo de Meridia 200 es la mayor
disponibilidad para el trabajo. Para
el mantenimiento se desarrollé una
forma sencilla de reemplazar ele-
mentos de siembra, como neumati-
cos, discos y otros dispositivos, sim-
plemente quitando algunos tornillos
directamente, sin necesidad de des-
montar componentes adicionales.

"El ahorro de tiempo en manteni-
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miento y sustituciones puede llegar a
un 50% en comparacion con los sis-
temas tradicionales", explica Menao.
Ademas, Meridia 200 cuenta con
depodsitos de alta capacidad para
semillas y fertilizantes. Con més de
300 litros de insumos por linea y
una de las mayores capacidades de
fertilizante del mercado, el modelo
ofrece mayor autonomia y agilidad
en los suministros y, en consecuen-
cia, mayor rendimiento de area sem-
brada por dia.

Otra solucién para aumentar la dis-
ponibilidad de la maquina para el
trabajo fue el desarrollo de un sis-
tema de ajuste de las ruedas de pro-
fundidad de semillas, sin necesidad
de piezas adicionales.

"Este sistema permite variar la posi-
cion de las ruedas con relacién a los
discos para configurar adecuada-
mente las lineas de siembra cuando
hay un cambio en las condiciones
del suelo. En un dia lluvioso, por
ejemplo, este facil ajuste acelera la
reentrada de la maquina en el cam-
po", dice Menao.

El tercer beneficio sobresaliente de
la Meridia 200 es el flujo de paja
mas eficiente, con opciones de ajus-
tes precisos que le permiten sem-
brar sobre grandes cantidades de
paja con un minimo de atascos.
Una caracteristica importante que

contribuye a este beneficio es el mayor vano libre con
relacion al suelo que, asociado a estructuras mas estre-
chas, permite un mejor flujo de paja entre los elementos
de la maquina.

Ademas, con un mayor vano libre, es posible utilizar
discos de corte que pueden alcanzar hasta 22 pulgadas
de didmetro, con un posicionamiento adecuado para un
excelente corte de paja e, incluso, la posibilidad de que
el disco supere obstaculos sin daiar la maquina, lo que
aumenta su vida util.

Meridia 200 también cuenta con un completo sistema
de monitoreo para la distribuciéon de semillas en todos
los modelos. Los sensores instalados en las lineas de
siembra monitorean todo el flujo de semillas linea por
linea y le informan al operador si hubo alguna falla en la
operacién y cudles lineas es necesario ajustar. Ademas
de monitorear las lineas, la maquina también monitorea
los tanques y produce informacién de calidad y produc-
tividad en el monitor, con una apariencia diferenciada.

LINEA UNIPORT DE PULVERIZADORES
AUTOPROPULSADOS

Jacto también traera a Innovar tres modelos de la linea
Uniport de pulverizadores autopropulsados: el Uniport
2030, el Uniport 2530y el Uniport 3030.

El Uniport 2030 tiene un tanque de 2.000 litros y ba-
rras de 24 o 30 metros. La maquina tiene transmisién
hidrostatica 4x4, lo que, junto con un motor de 198 CV
y el bajo peso, le dan a este pulverizador la capacidad de
trabajar en una amplia variedad de terrenos con un alto
rendimiento operativo. Ademas, la 6ptima distribuciéon
del peso entre los ejes permite pulverizar sobre terre-
nos con pendientes de hasta un 30%.

Las barras de pulverizacién tienen amortiguacion en el
marco central con amortiguadores y
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acumuladores de nitrogeno que mejoran la estabilidad
durante el trabajo. El Uniport

2030 est4 equipado con un mando de pulverizacion de 4y
8 vias que proporciona sensibilidad y precision en los ajus-
tes, asegura el caudal proporcional a la velocidad de trabajo
y mantiene la misma presion sobre las boquillas, indepen-
dientemente del nimero de segmentos en funcionamiento.
El Uniport 2530 puede operar a velocidades de hasta
25 km/h en la operacién de pulverizacion y de 40 km/h
en desplazamiento, lo que permite un alto un rendi-
miento diario. El pulverizador se ha destacado por su
bajo consumo de combustible y la reduccién del aplas-
tamiento y la compactacion del suelo, aumentando, asi,
la productividad de los cultivos. Ademas, la interaccién
entre la transmision hidrostatica inteligente 4x4, el mo-
tor de 198 CV vy la distribucién ideal del peso entre los
ejes permiten pulverizar en terrenos con pendientes de
hasta el 35%.

Los Uniport 2030 y 2530 ahora cuentan también con
el sistema de pulverizacién Multicontrol que permite
mas rapidez en el control del sistema de pulverizacion,
dos veces mas rapido que el sistema convencional y que
aporta mas precision y calidad a la aplicacion.

El Uniport 3030 tiene un tanque de 3.000 litros y ba-
rras de 28, 32 o 36 metros. Los controladores boqui-
lla a boquilla del Uniport 3030 reducen el consumo de
agroquimicos hasta en un 10%. Desarrollado por Jacto,
el sistema de control de pulverizaciéon con apertura y
cierre de boquilla a boquilla posibilita una mayor preci-
sién en las aplicaciones, con ahorro de producto vy, en
consecuencia, un menor impacto ambiental.

El Uniport 3030 puede trabajar a velocidades de hasta
35 km/h en la operacion de pulverizacién y hasta 55
km/h en desplazamiento. El pulverizador esta equipado
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con el sistema de direcciéon Unitrack
que le permite trabajar con un radio
de giro un 35% menor y reduce el
aplastamiento en maniobras en has-
ta un 40%.

Ademas de estas innovaciones, Jacto
le agrego al Uniport 3030 la tecnolo-
gia PWM, que es ofrecida como op-
cional. Esta tecnologia permite un ma-
yor control del tamario de las gotas.
Todos los modelos de la linea Uni-
port estan equipados con el paque-
te tecnoldégico de la linea OTMIS,
marca de Jacto dirigida a la agricul-
tura de precisién. Algunos de los
componentes mas destacados de la
linea OTMIS son el piloto automa-
tico, que conduce automaticamente
el pulverizador, y el control automa-
tico de secciones, que consiste en
un sistema automatico de apertura
y cierre de la seccién de barras de
pulverizacién. Ambas tecnologias
reducen fallas y superposiciones y
posibilitan el ahorro de agroquimi-
€os y un menor impacto ambiental.

LINEA UNIPORT DE
PULVERIZADORES
AUTOPROPULSADOS :

Jacto también traerd alnnovar tres
modelos de la linea Uniport de
pulverizadores  autopropulsados:
el Uniport 2030, elUniport 2530 y
elUniport 3030.

Asimismo para los pequenos y me-
dianos productores: que buscan una
mayor productividad en el campo,
Jacto traerd a Innovar el pulveriza-
dor Advance 3000 24M.

Tambien exhibird en su stand el
Jatdo 600. Muy versétil, se puede
utilizase en ganaderia, horticultura,
floricultura y fruticultura.

"Paraguay es uno de los principales
mercados de Jacto y la demanda de
nuestros productos aqui crece ano tras
ano. En esta edicion de Innovar, esta-
mos trayendo soluciones de pulveri-
zacion para varios tipos y tamanos de
cultivo, siempre enfocados en eficien-
cia y mayor productividad. Pero tam-
bién presentamos lo mas avanzado en
plantabilidad con Meridia 200, que ha
tenido una gran aceptacion por parte
de los productores paraguayos", afirmé
Walter Mosquini, gerente de mercados
internacionales de Jacto. CA
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EVENTOS

INCENTIA WEEK DVA Y SU RECORRIDO POR ZONAS DE PRODUCCION

Herramientas de bioestimulacion
preventiva para cultivos de soja

“Incentia Week” fue el nombre del recorrido que DVA Agro Paraguay orga-
nizo los dias 17 y 19 de febrero en zonas de produccion. La ocasion fue propi-

Cia para demostrar los resultados obtenidos gracias a la

inea de insumos agri-

colas de la empresa. De igual forma, se realizaron actividades de integracion y
capacitacion con profesionales del exterior para ofrecer una guia de practicas
técnicas necesarias a tener en cuenta.

VA Agro Paraguay esta en la
Dconstante busqueda de solu-

ciones agricolas para los agri-
cultores del pais. Crea herramientas
que faciliten el crecimiento de los
cultivos de soja de manera 6ptima
para alcanzar altos rendimientos en
las cosechas. Por lo que busca llegar
al campo del productor a través de
su staff de desarrollistas técnicos
que le permita ofrecer sus productos
de bioestimulaciéon preventiva para
el cultivo de la soja.
Sobre todo, crear alianza con el tra-
bajador del campo para que el clien-
te deposite su confianza en la linea
de insumos agricolas de la empresa.
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Por ello, desde DVA se insta al uso preventivo de los
boestimulantes a través de su linea Incentia Algae, com-
puesto por Ascophyllum nodosum, que al ser un organis-
mo vegetal tiene la capacidad de producir hormonas de
resistencia, esto ayuda a mitigar los efectos ocasionados
por las oscilaciones climaticas.

El recorrido se desarrollé en una doble jornada. Se inicio
en el distrito de Pirapo, departamento de Itapud, y en la
zona Troncal 3, Alto Parand, con lo cual ademas de ob-
servar a campo los resultados alcanzados con la linea de
soluciones, fortalecid los vinculos con los productores.

Www.campoagropecuario.com.py



| encargado de Regién Sur, Ing.

Agr. Hugo Benitez, hablo sobre
esta linea y acoté que los nutrientes
esenciales son compuestos que vie-
nen en forma de quelatos para el ma-
yor aprovechamiento del cultivo. Es
un producto innovador, creado para
sobrellevar situaciones de estrés, sea
climatico u ocasionado por otros fac-
tores, que afecta el desarrollo normal
de la planta.
Cit6é a Incentia Algae Mn exclusiva-
mente posicionado para el uso con
glifosato.
Cito al INCENTIA ALGAE ZM, exclu-
sivamente posicionado para su uso
con glifosato; INCENTIA ALGAE NPK,
compuesto por nitrégeno, fosforo y
potasio. Es un balanceado bioestimu-
lante con amplia ventana de aplica-
cién, orientado para el ciclo de cultivo.
EI INCENTIA AMINO CAB, compues-
to por calcio y boro, se posiciona para
la etapa de floracion y el INCENTIA
NK mejora el llenado de granos.
Recalcé el uso preventivo de los

i 110 e~ ANy -
bioestumulantes, como una herramienta para facilitar la absorcién de nutrien-
tes que el suelo provee y que el programa proporciona. En otra parcela, la Ing.
Agr. Rosa Pérez, asistente técnico en la zona de las Colonias Unidas y de la
Cooperativa Pirapo, indicé que las plantas sufrieron situaciones de estrés por
cambios de climas. Esto derivo en poner especial foco a la bioestimulacion.
La siembra se realizé el 4 de septiembre. Tuvo tres aplicaciones de forma
preventiva. Para la primera, se empled INCENTIA ALGAE MN, aplicacién de
glifosato; luego INCENTIA NPK 'y, por ultimo, INCENTIA NK. En su evalua-
cién, Pérez subrayo que las jornadas reflejaron el compromiso que DVA Agro
Y su equipo de colaboradores tienen con el productor para la capacitacion.
Recalcé el uso preventivo de bioestimulantes.

| Ing. Agr. Victor Orué asesor
técnico y de ventas (ATV) de
DVA Paraguay, ponderd los resulta-
dos positivos logrados a campo con
la linea y que generé que producto-
res queden satisfechos con las res-

puestas brindadas por las soluciones tecnolégicas de la
compaiiia. En la parcela visitada, se apreciaron resultados
positivos, ya que los cultivos fueron asistidos desde el
inicio de la siembra.

Cabe recordar que Orué fue elegido para ser parte del
programa “Believe together”, iniciativa que busca la inte-
gracion para nuevos funcionarios de DVA Agro. Su zona
de influencia es la Cooperativa Coopasam, junto con los
socios productores de la regién noreste del Alto Para-

Ing. Agr. Victor i , . .
Orué asesor  NA. Aprovechd para invitar a los agricultores a sumarse

técnicoyde al programa Incentia o a que sigan apostando por estas
ventas (ATV)  herramientas. CA
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EVENTOS

EXPERTOS INTERNACIONALES

rofesionales del exterior igual-
mente acompanaron la gira “In-
centia Week”. El Dr. Ricardo Teixeira,
fisiologista, especialista en bioes-
timulantes. Puntualmente senalé
a aquellos cultivos que no fueron
tratados preventivamente y que
pueden perder su desarrollo 6ptimo,
al no absorber los nutrientes nece-
sarios, no puede completar ciertos
estados de crecimiento, advirtio.

A su turno, el Ing. Agr. Bruno Fran-
cischelli, encargado de la linea In-
centia para toda América latina, se
enfocéd en la nutricién fisioldgica.
Aporté con orientaciones y una guia
técnica del portafolio de las multi-
ples soluciones para el estrés clima-
tico, exceso de lluvias, entre otros.
Compartié impresiones de la Ultima
zafra en nuestro pais y lo que los
productores deben poseer para el
desarrollo de la soja.

Recomendd emplear los productos que la linea ofrece.
En la siembra, con el tratamiento de semillas, que es Al-
gae CoMo. Después, con la aplicacion de glifosato con
ALGAE MN, en vegetativo una aplicaciéon en floracion
Incentia Amino CaB, ALGAE NK, resaltando que todos
los bioestimulantes poseen extracto de algas para que la
planta trabaje mas en condiciones de poca lluvia.

DIFERENCIA QUE DESTACA EN EL MERCADO

| Ing. Agr. Hernan Davalos, coordinador de Marke-
ting, recalcé que DVA nuevamente marcé presencia
de forma institucional a través de esta actividad, con el
objetivo de enriquecer técnicamente a los productores y
dotar de herramientas esenciales sobre el programa In-
centia y todo lo que el portafolio confiere. Destacé que
se logro el objetivo trazado para la doble jornada.
Ponderd la participacion e hizo hincapié en la difusién de
informacion del portafolio nutricional de DVA, asi como
el apoyo cercano de los ATV en el campo, capacitaciones
con profesionales del exterior y jornadas como el reco-
rrido Incentia Week que atraen a mas productores para
optar por insumos agricolas enfocados a la nutricion. Se
mostré satisfecho por la aceptacién que el programa tie-
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Ing. Agr.

Hernan Davalos,
coordinador de
Marketing

ne en el mercado.

“Como firma, vamos a seguir apo-
yando este tipo de actividades ya
que recibimos comentarios muy po-
sitivos de nuestros clientes. Vamos
a seguir insistiendo y continuando
en otras regiones para incentivar el
uso de bioestimulantes, muy impor-
tantes para atenuar el estrés que se
puede producir en la planta por con-
diciones adversas. Es importante co-
nocer estas herramientas que tene-
mos hoy dia en el mercado”, finalizo.

Wwww.campoagropecuario.com.py



DiA DE CAMPO DE LA ESTANCIA MONTE ALEGRE

La Estancia Monte Alegre realizé su 18 Dia de Campo de Sojay Maiz. Fue el 9 de
febrero en Capitan Bado, Amambay. El encuentro permitié conocer sobre varie-
dades de soja, hibridos de maiz, insumos varios y maquinarias. Unas 15 empresas
expusieron sus productos y orientaron sobre sus tecnologias en la ocasion.

| 5 e
s
a parcela demostrativa de la Estancia Monte Ale-
Lgre fue el escenario de una gran variedad de in-
sumos para el desarrollo de los cultivos de sojay
maiz. Este establecimiento dedicado a la produccién
agricola y pecuaria reunié a unas 15 empresas para
mostrar el desempeno de sus productos a campo en
dicha region.
Enrique Suzuki, directivo del establecimiento, aprove-
ché la oportunidad para comentar a Campo Agropecua-
rio que la actividad productiva empez6 en el lugar poco
después de la llegada de su padre en el lugar, en 1968.
Hoy es una empresa familiar que desarrolla cultivo agri-
cola en 1.200 hectareas, cuenta con infraestructura
para el acopio de granos y también realiza ganaderia.
Manifesté que iniciaron hace 18 afos, inicialmente
como un encuentro ameno entre los productores para
exponer tecnologias en maiz, luego fue consolidando-
se y convirtiéndose en un area demostrativa en parcela
comercial de diversos insumos y maquinarias para los
cultivos de soja y maiz. “Hoy la gente conoce la calidad,
la eficiencia de los productos y las variedades adaptadas
para decidir para hacer el cultivo comercial”, indico.

ADAMA junto a su distribuidor Agropar participé del
Dia de Campo donde expuso su portafolio de produc-

tos de fungicidas, insecticidas y herbicidas y orient6 so-
bre sus posicionamientos oportunos.

Laura Semeniuk, coordinadora de Marketing para ADA-
MA Paraguay, informo que por primera vez participan de
esta jornada junto a Agropar, el distribuidor de la region.
Destacé el portafolio de fungicida donde el producto
AZIMUT fue posicionado para la aplicacién cero, ARME-
RO para la primera aplicacion, WETTER y ACROSS para
la tercera aplicacion. Enfatizé que el WETTER por exce-
lencia ofrece el mejor control sobre la roya en la soja.
Danilo Santos, RTV de ADAMA para la regidn, resalto la
gran incidencia de enfermedades que se registré en esa
zona productiva y la optima respuesta de los productos
de ADAMA para el manejo de enfermedades.
Novedades .Semeniuk también informo sobre los lanza-
mientos que dispone ADAMA, entre ellas tres herbicidas
con formulaciones exclusivas, principalmente enfocado
en malezas de dificil control. Son Araddo, herbicida
para desecacion, Ultracheval con accién posemergente
y Apresa, preemergente con principios activos combi-
nados desarrollado para el manejo de malezas de dificil
control como: digitaria, conyza, ipomea y euphoria.
Comenté ademas que para este afo esta empresa de
origen israeli tiene varias novedades y soluciones que
incorporara en el mercado con el objetivo de acompa-
nar al productor. CA

|69

DE CAMPO



Un paquete completo
de soluciones, desde |la
siembra hasta la cosecha.

(F)©)(*)(in) somaxagro

EVOLUTION PROMAM




Cripton ' S

Xpro

La cobertura de primera
mas eficiente

Este poderoso fungicida de amplio espectro
es la mejor herramienta para llevar seguridad
y rendimiento a tu campo.

Defensa total con Cripton Xpro.

® EXCELENTE RESIDUALIDAD ® MAYOR RENDIMIENTO

® CONTROL EFICAZ DE ROYA ® HERRAMIENTA CONTRA RESISTENCIA
® MAYOR CONTROL DE E.F.C. ® TECNOLOGIA QUE REDUCE EL LAVADO
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“Unico producto para control de gramineds \
latifoliadas para aplicacion en desecacion

|

Sin restriccion de intervalo entre la aplicacion y la siembra

Por su mecanismo de accion diferenciado no
presenta antagonismo

Consistencia en los resultados entrega
flexibilidad y seguridad

Acceda al cédigo para
mds informaciones.




