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EDITORIAL

NO OLVIDAR AL 
CAMPO PARA 
“ESTAR MEJOR”

N uestro dulce idioma guaraní tiene la peculiaridad 
de ser bien puntual para responder a algunos ca-

sos que en otro idioma se podría dar para una suerte 
de varias interpretaciones. Así, existe el “ñande” cuan-
do se habla de “nosotros” inclusivo o de “ore”, un “no-
sotros” exclusivo, pues excluye al oyente. E incluso se 
puede reducir ese grupo al “orekuete”, una suerte de 
“primer anillo”, los más cercanos.
Obviamente esto se aplica en el folklore político crio-
llo, pues durante la campaña electoral, el lema del 
nuevo Ejecutivo fue “Vamos a estar mejor”, por lo que 
se bromea (vamos a tomar por el lado gracioso) que 
quienes mejorarán sus vidas serán “ellos” y no “todos”. 
Así, de un “ñande” previa a las elecciones, se puede pa-
sar al “ore” en el ejercicio del poder e incluso, al “ore-
kuete” en un círculo más íntimo.
Pero lo que no cabe duda es que difícilmente en nues-
tro país se estará mejor si no se tiene en cuenta al cam-
po. Poniendo barreras y afectando el normal desarrollo 
de la producción se atentaría con una de las actividades 
más genuina en la generación de riqueza. Al contrario, 
se deben promover acciones que conduzcan a su forta-
lecimiento y expansión por el positivo efecto multipli-
cador que tiene en toda la economía paraguaya.
El campo no solo permite cubrir las necesidades bá-
sicas de la población con una seguridad alimentaria, 
sino que también genera ingresos como una de las 
acciones más eficaces para el combate contra la po-
breza. A su vez, contribuye a dar valor agregado y 
contribuir igualmente con el desarrollo de la actividad 
económica secundaria como lo es el sector industrial. 
Solo basta imaginar lo que se ahorra usando materia 
prima local y no importada.
En síntesis, si el Gobierno quiere responder a mu-
chos problemas nacionales, no debe dar la espalda 
al campo o, peor, perseguirlo. Las autoridades deben 
entender que “si se quiere estar mejor”, el campo tie-
ne que estar mejor. Difícilmente se pueda pensar en 
salir adelante, en lograr el ideal de un fantástico “re-
surgir de un Gigante” si no se tiene en cuenta al sec-
tor productivo, que propone ser parte de la solución 
y no del problema.
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parcelas de ensayos para seguir con 
programas de mejoramiento de culti-
vos, sobre todo soja y maíz, desde la 
presente campaña agrícola. El Inbío 
irá sumando infraestructuras a este 
parque tecnológico, tales como de-
pósitos, laboratorios de simientes, de 

ACTUALIDAD

Orden Nacional del Mérito en el grado 
de “Comendador” a Mohan Kohli

Nuevo parque tecnológico Inbiotec

E l miércoles 2 de agosto se desa-
rrolló en la Cancillería Nacional 

la ceremonia de imposición de la 
condecoración de la Orden Nacional 
del Mérito en el grado de “Comen-
dador” al experto indio con años de 
colaboración en el país, el Dr. Man 
Mohan Kohli, “por su gran aporte al 
sector agrario del país”, informó el 
Ministerio de Relaciones Exteriores. 
La distinción se realizó en virtud de 
lo dispuesto en el Decreto N° 9444 
de la Presidencia de la República del 
Paraguay. Autoridades nacionales 
del Gobierno saliente acompañaron 
la ocasión, con palabras de elogio 
para el profesional internacional, así 
como representantes diplomáticos 
del país asiático. Según el “Consi-
derando” del Decreto, la condeco-
ración fue otorgada de acuerdo con 
lo establecido en el Art. 25 de la Ley 
N° 394 del año 1956, que manifiesta 
que es posible otorgar el grado de 
Comendador a personas con fun-
ción pública o particulares. Señala 
igualmente, que por NOTA MAG/
N° 77 del 28 de febrero de 2023, el 

E l Instituto de Biotecnología Agrí-
cola (Inbío) habilitó su parque 

tecnológico denominado Inbiotec el 
pasado viernes 4 de agosto. El acto 
reunió a autoridades nacionales, di-
rectivos y colaboradores de la orga-
nización, así como a representantes 
del sector productivo e invitados 
especiales. La unidad especializada 
está ubicada en la colonia Santo Do-
mingo, en el distrito de Encarnación, 
capital de Itapúa. El predio cuenta 
con 29 hectáreas y se tiene previs-
ta la construcción de un centro de 
investigación y capacitación, según 
lo anticipado por la Ing. Agr. Este-
la Ojeda, gerente general de Inbío. 
Además, la intención es instalar 

Ministro de Agricultura y Ganadería 
propone otorgar la Orden Nacional 
del Mérito, en el grado de “Comen-
dador”, al doctor Kohli, “por su ser-
vicio y aporte al sector agrario de 
la República del Paraguay”. Cabe 
recordar que el referido experto tie-
ne doctorado en genética y mejora-
miento de plantas y junto al Dr. Nor-
man Borlaug (Premio Nobel de la 
Paz 1970), quien siempre lo recuer-
da como su mentor y maestro, tra-
bajó en el Centro Internacional de 
Mejoramiento de Maíz y Trigo (CIM-
MYT), México, por más de 30 años. 
“Por casi medio siglo, su pasión ha 
sido desarrollar nuevas variedades 
que mejor adapten a las condiciones 
del productor, promover colabora-
ción entre los programas nacionales 
de investigación agrícola y la capaci-
tación formal e informal de técnicos 
jóvenes. Por esta labor ha recibido 
varios premios y reconocimientos 
nacionales e internacionales inclu-
yendo, el Doctorado Honoris Causa 
otorgado por la Universidad de San 
Carlos, la Mención de Honor a la In-

fitopatología y molecular, se explicó. 
Durante la habilitación, los directivos 
del instituto y las autoridades del Mi-
nisterio de Agricultura y Ganadería 
destacaron la gran contribución que 
brindará este parque tecnológico a 
la investigación y a generar conoci-
miento propio a partir de los trabajos 
locales para seguir acompañando el 
desarrollo del campo.

vestigación Agrícola, el Premio Na-
cional de Ciencias en Paraguay y el 
Premio al Servicio Internacional en 
Agronomía en los EEUU”, refirió par-
te del informativo de Cancillería. Ac-
tualmente el distinguido profesional 
es el director científico del proyec-
to trigo, una colaboración entre el 
Instituto Paraguayo de Tecnología 
Agraria (IPTA), la Cámara Paragua-
ya de Exportadores y Comerciali-
zadores de Cereales y Oleaginosas 
(Capeco) y el Instituto de Biotecno-
logía Agrícola (Inbío). Acompañaron 
igualmente la ceremonia familiares 
y amigos del Dr. Kohli, así como re-
presentantes de organizaciones del 
sector productivo, profesionales y 
dirigentes de la producción.
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ACTUALIDAD

últimos tres años. Se espera que las 
exportaciones de soja en estado na-
tural sigan con buen dinamismo en lo 
que queda del año, considerando la 
altísima demanda desde las fábricas 
argentinas (destino que representa 
el 96 % de las exportaciones de esta 
materia prima agrícola); por lo cual 
es complicado pensar en un repunte 
de la utilización de la capacidad en 
nuestra industria aceitera. En tano, 
a julio, la molienda de oleaginosas 
alcanzó 1.721.639 toneladas, un in-
cremento del 11 % si comparamos 
con el mismo periodo del año pasa-
do, pero alrededor de 200 mil tone-
ladas por debajo del promedio de 
procesamiento de enero a julio en 

Autoridades del sector al inicio de Administración Peña

Utilización mantenida en torno al 61%

C on el nuevo Gobierno que 
asumió el 15 de agosto del 

2023, igualmente se inició la serie 
de cambios en las titularidades de 
las diferentes instituciones, inclui-
das las del sector productivo, como 
era de esperar. Así, entre las figu-
ras que fueron ubicadas en cargos 
vinculados a la actividad del campo, 
se puede resaltar al nuevo ministro 
de Agricultura y Ganadería, Carlos 
Alcibiades Giménez Díaz, médico 
veterinario de profesión, con es-
pecializaciones en reproducción e 
inseminación artificial, quien reem-
plazó a Moisés Santiago Bertoni Hi-
car, pese al pedido de varios secto-
res de la producción. También como 
viceministros asumieron Víctor 
Manuel Coronel Correa, en Agri-
cultura; y Rossana Carolina Aya-
la Torres, en Agricultura Familiar 
Campesina. Dentro del ex sistema 
MAG, otros cambios fueron Pastor 
Soria, al frente del Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad Vegetal y 
de Semillas (Senave), y Francisco 
Ruíz Díaz, en el Instituto Nacional 
de Desarrollo Rural y de la Tie-

H asta el séptimo mes del año el 
procesamiento acumulado de 

soja ha llegado a 1.672.370 tonela-
das, una mejora de 10 % en la compa-
ración interanual, porcentaje todavía 
bastante reducido si consideramos 
que la cosecha de la principal olea-
ginosa del país se ha duplicado con 
creces en el mismo periodo, infor-
mó la Cámara Paraguaya de Proce-
sadores de Oleaginosas y Cereales 
(Cappro). Este volumen de indus-
trialización significa que el aprove-
chamiento de la capacidad nominal 
se ubica en un 61 %, mismo nivel al 
que se había cerrado el pasado mes 
de junio, pero 2 puntos porcentua-
les por debajo del promedio de los 

rra (Indert). De quienes retornaron, se pueden citar a 
Amanda León, en el Crédito Agrícola de Habilitación 
(CAH) y también a Rolando De Barros Barreto Acha, 
al frente del Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sos-
tenible (Mades), aunque cuando dejó el puesto era Se-
cretaría del Ambiente (Seam). Finalmente, continúan 
en sus puestos, Marcelo González, como viceministro 
de Ganadería, y José Carlos Martin Camperchioli, en el 
Servicio Nacional de Calidad y Salud Animal (Senacsa), 
por citar algunos de los nombres en el inicio de la admi-
nistración del presidente Santiago Peña.

los tres años anteriores al de la se-
quía del 2022. El mes de estudio ha 
cerrado con un menor volumen de 
industrialización de oleaginosas que 
el mes inmediatamente anterior, con 
lo cual ya suman cuatro los meses de 
caída. De esta manera, la actividad 
en la industria aceitera se mantiene 
por debajo de lo que se podría es-
perar luego de la recuperación de 
la cosecha, debido a las complejas 
condiciones de competitividad en 
que se encuentra el sector a causa 
de los constantes cambios de regla 
a los que se enfrentó en los últimos 
10 años; además se suma la alta de-
manda por la soja paraguaya desde 
las fábricas de Argentina por la se-
quía que están sufriendo este año, se 
refirió en otro apartado del boletín 
mensual de Cappro a julio 2023.

Carlos Giménez, 
nuevo ministro 

de Agricultura y 
Ganadería.
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MERCADO

Buen agosto para la venta de tractores

Máquinas vendidas (Hasta Agosto de 2023)
Fuente: CADAM.

L as ventas de maquinarias agrícolas siguen dinámi-
cas. El mayor movimiento se observó en la comer-

cialización de tractores, según los datos de la Cámara de 
Distribuidores de Automotores y Maquinarias (Cadam).
Al cierre de agosto de 2023 se vendieron 1.304 tracto-
res y el octavo mes del año fue el más favorable para este 
segmento de maquinarias ya que se comercializaron 
213 unidades, habiendo mantenido en los meses prece-
dentes un promedio de 155 unidades vendidas. 
Los otros tipos de maquinarias también incrementaron 
sus ventas. Hasta el cierre de agosto se comercializaron 
214 cosechadores y 97 pulverizadores. 
La preferencia por marcas, en tractores, John Deere tiene 
la delantera con el 38% del mercado, Massey Ferguson 

se mantiene en segundo lugar con el 18 % de las ventas 
y New Holland en tercer lugar con el 14% de las ventas.
En cosechadoras también John Deere está en primer lu-
gar de preferencias con el 41% de las ventas, en segundo 
lugar, está New Holland con el 30% de las ventas y el ter-
cer lugar Case IH con el 17% de las ventas
En pulverizadores lidera el mercado Jacto con el 44% de 
las ventas, en segundo lugar, se posicionó Case IH con 
el 15% del mercado y en tercer lugar queda John Deere 
con el 12% de la demanda.
En la antesala de una nueva campaña de soja, las espe-
ranzas están puestas en una buena zafra para que siga 
dinámico el movimiento comercial en toda la cadena 
agrícola y el dinamismo en toda la economía del país.

Pulverizadores
Jacto 43
Case  15
John Deere 12
Kuhn 10
New Holland 8
Massey Ferguson 7
Valtra 2
Total  97

Cosechadoras
John Deere 88
New Holland 64 
Case 39
CLAAS 14
Massey Ferguson 9
Total 214

Tractores
John Deere 495
Massey Ferguson 235
New Holland 186
Case 161
Valtra 152
LS 25
Lovol 25
Yto 23
Fendt 2
Total 1.304

Cotizaciones en Chicago (29-08-23)
Soja TrigoMaíz

Set-23 507

Nov-23 511

Ene-24 515

Mes US$/Ton

Set-23 210

Dic-23 221

Mar-24 231

Mes US$/Ton

Set-23 186

Dic-23 192

Mar-24 198

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

L a Bolsa de Cereales de Buenos Aires publicó su in-
forme de cierre de campaña y detalla que la pro-

ducción de maíz finaliza en unos 16 millones de tonela-
das por debajo de la proyección inicial. La producción 
total nacional se ubica en 34 millones de toneladas, 
reflejando una caída del 34,6 % respecto a la campaña 
pasada y posicionándose como el volumen más bajo 
desde el ciclo 2014/15.
Se sembraron 7,1 millones de hectáreas, lo que repre-
senta una reducción respecto de la campaña 2021/22 
de 7,8 %. Esta caída del área sembrada se relacionó con 
la escasa disponibilidad hídrica durante la primavera y 
el verano pasados.
A eso hay que agregar la intensa sequía y los golpes de 
calor sufridos durante el periodo crítico del cultivo. Y 
sumar heladas hacia el mes de febrero, que contribu-
yeron con el deterioro de los números.

E n una nota dirigida al ministro de Economía, Sergio 
Massa, y al secretario de Agricultura, Juan José 

Bahillo, el sector lácteo expresó sus preocupaciones 
en medio de la severa crisis que enfrenta la industria, 
y ha presentado una serie de propuestas destinadas a 
aliviar la situación.
La carta señala que durante el primer semestre del 
año, la cadena láctea se vio afectada por la sequía 
y por medidas macroeconómicas que mantuvieron 
la rentabilidad en niveles negativos, con pérdidas 
estimadas de aproximadamente 5.700 millones de 
dólares por mes. A pesar de estos desafíos, se su-
braya que el suministro de productos lácteos no 
ha experimentado interrupciones significativas ni 
caídas en la producción. Sin embargo, los peticio-
nantes han enfatizado que esta situación no puede 
persistir, especialmente dado el impacto de la dis-
minución de los precios internacionales y la caída 
del consumo interno.
Tanto el sector de producción como el industrial han 
presentado una serie de medidas que consideran 
esenciales para mejorar las condiciones de producción 
y aumentar los ingresos por exportaciones, entre las 
que se encuentran la quita de los derechos de exporta-
ción para todas las posiciones arancelarias, y acelerar 
el pago del programa de ayuda a los tambos denomina-
do “Impulso Tambero”.

Por la sequía el maíz cierra 
la campaña con el volumen 
más bajo desde 2014/2015

La lechería reclama 
medidas de fondo

T ras las lluvias registradas durante la semana 
pasada, el 23,7 % del trigo implantado presen-

ta una condición de cultivo Buena/Excelente, debi-
do fundamentalmente a la mejora de la misma en 
los Núcleos Norte y Sur (condición de cultivo Bue-
na/Excelente: 38 y 49 %, respectivamente). 
Al mismo tiempo, los productores informan un 
aumento de las aplicaciones de fungicidas por la 
aparición de nuevos focos de enfermedades folia-
res. Mientras tanto, en zonas no alcanzadas por las 
lluvias, el aumento de las temperaturas y la falta de 
humedad continúan afectando al cereal y compro-
metiendo los potenciales de rendimiento. 

Comenzó la siembraMAÍZ

Luego de las 
precipitaciones mejoraron 
las condiciones del cereal

TRIGO

No se descarta 
un nuevo ajuste

GIRASOL

F inalmente, la siembra de girasol avanzó sobre el 
8,4 % del área proyectada para el ciclo en cur-

so, luego de un progreso intersemanal de 1,1 puntos 
porcentuales. Dado el retraso en la ocurrencia de las 
lluvias, que no tuvo el impacto esperado en la reac-
tivación de la siembra en el centro y norte del área 
agrícola, se mantiene una demora interanual de 11,5 
puntos porcentuales. Si bien el pronóstico de lluvias 
para la próxima semana podría incentivar la siembra 
tardía, no se descarta la posibilidad de realizar un 
ajuste en la proyección de siembra en zonas donde 
la decisión invite a pasar a un cultivo alternativo, in-
formó la Bolsa de Cereales de Buenos Aires. 

L a siembra del maíz grano comercial 2023/24 
comenzó luego de las últimas lluvias registra-

das en centro y centro-este del área agrícola, in-
formó la Bolsa de Cereales de Buenos Aires. Las 
labores se concentran fundamentalmente en el 
Centro-Este de Entre Ríos, en el Centro-Norte de 
Santa Fe y en los Núcleos Norte y Sur, donde la 
humedad superficial es suficiente para asegurar la 
emergencia del cultivo. El oeste del área agrícola 
continúa con un marcado déficit hídrico. A la fecha, 
el avance de siembra a nivel nacional es del 2,2% de 
los 7,3 millones de hectáreas proyectadas, reflejan-
do un retraso respecto al promedio de las últimas 
cinco campañas de 1,5 puntos porcentuales.
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ENTREVISTA

“
”LA VISITA DEL DIRECTOR MUNDIAL DE INCENTIA BIOSCIENCE, DEL 

GRUPO DVA, A PARAGUAY, ANDRÉS DE LA CRUZ, posibilitó realizar una 
nota con el equipo de Campo Agropecuario Multimedia para abordar 
diferentes aspectos vinculados a la tendencia del mercado y Paraguay 
como plaza para comercializar la tecnología que desarrolla la compañía.

_ P. ¿Qué representa Paraguay en la composi-
ción de los mercados en donde está presente 
la organización?
_ R. Desde DVA e Incentia, esta como una división nueva 
dentro del grupo, es muy importante el mercado para-
guayo. En el 2023, Paraguay representa nuestro princi-
pal cliente a nivel global, de todas las delegaciones que 
tenemos en el mundo.

_ P. ¿Cuál es una ventaja de operar en tantos 
destinos?
_ R. Estar en muchos países nos permite poder conocer 
diversos sistemas productivos y sus realidades. “Toca-
mos” mucha agricultura, muchos tipos de clima, muchos 
tipos de cultivos y eso, a su vez, nos permite una retro-
alimentación de lo que necesita realmente el agricultor. 
Si bien DVA es europea, tiene su base en Alemania, esta 
presencia internacional nos proporciona varias ven-
tajas, pues tenemos la sensibilidad de entender lo que 
pasa a nivel local y aportar soluciones locales, para las 
necesidades locales.

_ P. ¿Cómo trabajan las soluciones?
_ R. Recientemente inauguramos una fábrica nueva al 
sur de España, en Málaga. Contamos con cinco labora-
torios de investigación, justamente para, en todas las 
delegaciones que tenemos en el mundo que nos retroa-
limentan, sumadas a la experiencia que tenemos a nivel 
mundial de los cultivos, poder aportar, a nivel de estas 
instalaciones inauguradas, con el desarrollo necesario 

Las soluciones 
clásicas ya no aportan 
lo que hace falta

ANDRÉS DE LA CRUZ, director mundial de Incentia Bioscience.
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de tecnologías para que puedan solucionar y solventar 
problemas locales.

_ P. ¿Hacia dónde va la tendencia del sector ac-
tualmente?
_ R. Si bien la base de la compañía es la nutrición vegetal, 
apuntamos para dar un salto hacia lo que es la fisiología 
vegetal. La nutrición es una herramienta muy importan-
te para la producción, pero hoy, con el cambio climático, 
un NPK no resuelve solo el problema. Tenemos que ir a 
más. Resolver problemas derivados de cambios climáti-
cos, de transformaciones que ocurren en el mundo. Las 
soluciones clásicas ya no aportan lo que hace falta. Ese 
plus es lo que trabajamos en Incentia, sea con extractos 
botánicos, microorganismos, metabolitos secundarios, 
innovaciones a nivel de formulaciones de fertilizantes u 
otras cosas que estarán disponibles y vendrán en el fu-
turo.

_ P. ¿Evaluaron lanzamientos recientes en el 
país?
_ R. Sí. En el caso de Osmobetan, la verdad que ha sido 
un desarrollo a nivel paraguayo muy interesante. Es un 
producto que no es nutricional. Es fisiológico que viene 
a resolver un problema real que viene del cambio climá-
tico, con situaciones aparejadas con altas temperatu-

ras para producir. Dentro de este ambiente y con todo 
este fenómeno, la planta necesita un plus para poder 
seguir adelante y producir. Justamente, en lo que men-
cionamos anteriormente, de desarrollar soluciones para 
responder a necesidades de la fisiología vegetal, Osmo-
betan es un producto fisiológico. Está orientado a una 
“osmorregulación” y una “osmoprotección térmica” para 
la planta, para que ella pueda, en condiciones adversas 
de mucho estrés, sacar todo su potencial.

_ P. ¿Desea dejar algún mensaje final?
_ R. Que confíen en DVA, que confíen en la marca Incen-
tia y que trabajemos juntos, agricultores, técnicos y no-
sotros. Que traigan a los compañeros de DVA e Incentia 
de Paraguay sus problemas que puedan tener, para bus-
car juntos las soluciones.

Representantes de DVA Brasil, Paraguay e 
Incentia Bioscience junto a distribuidores.
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vez, podemos ofertar más soluciones completas ya que 
también somos una empresa de comercialización de gra-
nos”, refirió.
Agradeció al equipo de colaboradores, a los productores 
y a quienes dieron su apoyo para este logro. “Fuimos muy 
bien recibidos por las personas. Nuestra alianza fue muy rá-
pida gracias a nuestra excelente relación con los agriculto-
res. Gracias a eso, podemos marcar presencia en la región. 
Con este paso, no solo estamos apostando en esta región, 
sino que vamos a seguir marcando presencia y estar más 
cerca con la gente en las zonas productoras del país”.
Finalmente, anticipó que Somax está planificando todo 

lo que sería la próxima temporada 
de verano. “Venimos con muchas 
novedades y el agricultor debe tener 
la seguridad que va a recibir todo 
el apoyo, porque contamos con un 
paquete completo de soluciones, 
desde la siembra hasta la cosecha 
e, incluso, para la comercialización 
de granos”. Para que la velada sea 
completa, se desarrolló la tradicional 
“Fiesta de San Juan”, con momentos 
amenos compartidos. 

Fábio Bedin, 
presidente de 

Somax
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ANIVERSARIO 48 DE FECOPROD

Cooperación para la 
prosperidad de la gente
EL MARTES 22 DE AGOSTO SE REALIZÓ EL BRINDIS POR LOS 48 AÑOS DE 
LA FEDERACIÓN DE COOPERATIVAS DE PRODUCCIÓN (FECOPROD), en 
sede matriz, con participación de autoridades nacionales y dirigentes de gre-
mios fraternales, así como representantes de las asociadas a la organización. Se 
anunciaron nuevos proyectos para la sede, así como el compromiso de seguir 
cooperando para el desarrollo del país, desde la prosperidad de las personas.

EVENTOS

E l presidente de la Fecoprod, Alfred Fast, dio la 
bienvenida y recordó y agradeció a quienes idea-
ron, trazaron y ejecutaron hace 48 años los ci-

mientos de una organización fortalecida con el paso del 
tiempo como una de las más vigentes y predominantes 
de la actividad económica en general y cooperativa en 

particular. “Gracias a los pioneros y 
a muchas personas quienes se esfor-
zaron para crear este sueño que hoy 
es una realidad”, resaltó.
Conectó las futuras ampliaciones 
de la sede para recalcar que, “si 
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bien estamos con proyectos de creci-
miento, aunque pongamos edificios 
grandes, el capital más importante es 
la gente. Es lo que da vida a la insti-
tución. Por eso, también es un home-
naje a las 34 cooperativas y a sus 175 
mil socios, por el apoyo que nos dan. 
Gracias al gran equipo de colabora-
dores, de directores, de todo el staff 
de Fecoprod que nos permite hacer 
algo positivo para el país”.
Durante el mensaje a los presentes, 
aprovechando la presencia de algunas 
autoridades del nuevo Gobierno, ins-
tó a trabajar de manera conjunta y en 
coordinación, desechando aquellos 
aspectos que impiden el desarrollo, 
abogando por acciones firmes a favor 
del país. Reclamó la fuerte defensa 
de los intereses nacionales, así como 
recalcar la importancia que tienen las 
cooperativas de producción en la ge-
neración de riqueza del Paraguay.
Con el lema “48 años haciendo coo-
peración para que la gente pros-
pere”, recalcó la labor cooperativa. 
“Siempre tenemos que reinventar-
nos. Para mí lo más importante no 
es solo defender la idea al sector, no 
es solo ganar en eficiencia y compe-
titividad, sino apostar por el bienes-
tar de las personas. Trabajamos con 
miles de familias de pequeños pro-
ductores no socias, en 12 departa-
mentos. Es el aporte grande que las 
cooperativas dan”, concluyó.

MODERNIZACIÓN Y FUNCIO-
NALIDAD. El gerente general de Fe-
coprod, Blas Cristaldo, primeramente, 

agradeció a quienes hicieron posible gestar, crecer y fortale-
cer a la federación. “¡48 años! ¡Toda una vida! Recordamos 
la visión de los fundadores y en lo que se convirtió, en una 
entidad que pueda trabajar por el campo, por los produc-
tores y por el país”, ponderó el entrevistado durante la nota 
concedida al equipo Campo Agropecuario Multimedia.
Las nuevas obras incluyen un nuevo edificio que alber-
gará más oficinas y alojará a sedes de organizaciones 
fraternales y vinculadas a Fecoprod. “Mostramos el pro-
yecto de ampliación de casa matriz, que apuntan no solo 
a modernización sino también a una mejor funcionalidad 
al servicio de los asociados para que puedan representar 
dignamente a las cooperativas de base, a la vez de pres-
tar un mejor nivel de servicio”, dijo.
“Queremos seguir apostando por el crecimiento de la 
gente, en los territorios, desde las bases, seguir con el 
cooperativismo como mecanismo probado para el pro-
greso, de las personas, de las comunidades. Un creci-
miento con trabajo, conocimiento e innovación, seguir 
con esos ideales para que, a través de la solidaridad y 
ayuda mutua, tengamos un futuro mejor”, concluyó.
La ocasión fue propicia para presentar la visión de Feco-
prod para los siguientes cinco años, atendiendo la coyun-
tura de un nuevo Gobierno que tomó las riendas de la con-
ducción nacional y el rol al que aspiran acompañar desde la 
federación. Además, se proyectaron los bocetos de cómo 
serían las ampliaciones del local, así como se realizó la pa-
lada simbólica con dirigentes cooperativos y de gremios 
fraternales, seguido por el brindis de ocasión.

Alfredo Fast, presidente de Fecoprod. Blas Cristaldo, gerente general de la Fecoprod, 
presentó las futuras nuevas obras.

Directivos 
de Fecoprod 
brindan por el 
aniversario.

EVENTOS
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BOX EMPRESARIAL

BALPAR S.A. cumple 
28 años en el mercado 

E l 13 de septiembre, BALPAR S.A. cumple 28 años 
en el mercado paraguayo. A lo largo de casi tres dé-
cadas, la empresa ha demostrado un compromiso 

continuo con la excelencia y la satisfacción del cliente en 
el mercado paraguayo. Este aniversario marca otro hito 
en su viaje de crecimiento y diversificación constante. 
Desde su fundación en 1995, BALPAR S.A. se ha desta-
cado por brindar soluciones industriales de alta calidad 
y servicios excepcionales a sus clientes. En este tiempo 
ha ampliado su gama de productos y servicios para res-
ponder a las cambiantes necesidades del mercado. 
A lo largo de los años, las básculas para camiones se han 
convertido en el producto estrella de BALPAR S.A. La 
dedicación constante a la innovación y la calidad le ha 
permitido desarrollar básculas de precisión que cumplen 
con los estándares más exigentes de la industria nacional. 
Además, el compromiso con la diversificación se refleja en 
la creación de la división ITS (Intelligent Traffic Systems), 
esta iniciativa ha permitido proporcionar soluciones inte-
grales de control inteligente de tráfico y vialidad. 
Además de los destacados productos industriales, BALPAR 
S.A. ofrece una amplia gama de productos que abarcan 
desde balanzas comerciales, equipos gastronómicos, cu-
chillería profesional, mobiliario comercial, carros y canas-
tos, así como soluciones integrales de higiene institucional. 

Al cumplir sus 28º aniversario, los directivos de la firma 
expresan un profundo agradecimiento a sus clientes, co-
laboradores y proveedores que han sido parte integral 
del éxito a lo largo de los años. 
BALPAR S.A renueva el compromiso de continuar in-
virtiendo en la calidad de sus productos y en la expan-
sión, para brindar soluciones aún más completas a sus 
clientes. “Este aniversario es un recordatorio del com-
promiso duradero con la excelencia y la satisfacción del 
cliente. Espera seguir siendo el socio de confianza en el 
futuro y contribuir al crecimiento y desarrollo del Para-
guay”, expresa una gacetilla de BALPAR S.A.
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 V CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLAS

Conocimientos y ventana 
de oportunidades

CONOCIMIENTOS Y UNA VENTANA DE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS DEJÓ 
EL V CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLA, DESARROLLADO LOS DÍAS 2 Y 3 
DE AGOSTO EN CIUDAD DEL ESTE (ALTO PARANÁ) Y QUE CONVOCÓ LA PAR-
TICIPACIÓN DE UNAS 300 PERSONAS. El evento estuvo organizado por la Aso-
ciación de Productores de Semillas del Paraguay (Aprosemp), en conjunto con el 
Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave) y la Aso-
ciación Paraguaya de Obtentores Vegetales (Parpov), e incluyó a la par la V Expo 
Semillas y la V Expo Ciencia y Tecnología de Semillas.

L as seis áreas temáticas desarrolladas en la opor-
tunidad: Políticas públicas en materia de semillas, 
Biotecnología y nuevas técnicas de mejoramiento 

genético, El negocio de la producción de semillas, Pro-
piedad intelectual y semillas, Innovación y tecnología 
para la producción; Manejo y control de plagas/enfer-
medades y calidad de la semilla, Conociendo las contri-
buciones y El rol de la mujer en el sector de las semillas 
fueron desarrolladas por 28 disertantes nacionales e 
internacionales.
De igual modo se presentaron los talleres: Mejora-
miento genético vegetal y marco regulatorio, Manejo y 
producción de semillas de Cannabis sativa L. (Cáñamo 

EVENTOS

industrial) y fueron difundidos 80 
trabajos científicos en la Expo Cien-
cia y Tecnología de Semillas. El V 
Congreso contó con el apoyo de 19 
empresas que auspiciaron y partici-
paron de la Expo semillas en distin-
tas categorías.
Roberto Lang, presidente de Apro-
semp, destacó el esfuerzo conjunto 
del sector privado y público para 
cumplir el objetivo de esta iniciativa 
que ofrece información actualizada 
para refrescar la mente sobre las 

Roberto Lang, 
presidente de 
Aprosemp.
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tecnologías y los desafíos del sector. Agradeció a las em-
presas que auspiciaron y acompañaron la Expo Semillas 
con la exhibición de las diversas tecnologías implemen-
tadas y disponibles en la industria. De igual forma, desta-
có la labor de la academia que fomenta la investigación 
con los jóvenes y que permitió difundir más de 80 traba-
jos en la Expo Ciencia y Tecnología. A su turno, Pascual 
González, presidente de Parpov, aprovechó la ocasión 
para resaltar el trabajo conjunto realizado con el sector 
público y privado, así como compartir el anhelo de au-
mentar el porcentaje de uso de semillas certificadas.
Asimismo, el mensaje oficial estuvo dado por el represen-
tante del Senave, el director de la Dirección de Semillas, 
Fernando Ríos. El alto funcionario valoró el impulso que 
se brinda a este tipo de iniciativas, pues permite poner so-
bre la mesa la realidades y desafíos del ámbito semillero. 
Al cierre del evento, los organizadores realizaron la en-
trega de premio a los ganadores de los trabajos cientí-
ficos presentados. La organización ha otorgado becas 
para la participación de los profesionales, estudiantes e 

investigadores. Fueron 56 personas las que recibieron 
este recurso mediante el apoyo de las empresas: H2O 
INNOVACIÓN S.A., Cía Dekalpar S.A., SEM-AGRO S.A., 
Agropecuaria Busanello S.A. y PAYCO.

Pascual González, presidente de Parpov.

Agrotec difundió 
sus tecnologías

L a Empresa Agrotec formó parte del V Congreso 
Paraguayo y la V Expo Semillas y V Expo Ciencia y 

Tecnología y fue auspiciante oro del evento, por la im-
portancia que viene dando a la producción y comercia-
lización de semillas autógamas, destacó Diego Jácomo, 
coordinador de nutrición de Agrotec.
En la Expo Semillas se presentó con un stand donde 
constantemente difundió sus tecnologías y dio a cono-
cer toda la información como empresa pionera en la pro-
ducción de semillas certificadas. 
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Jácomo explicó que Agrotec es una firma pionera en la 
producción de semillas y ofrece al mercado semillas cer-
tificadas de alta calidad. También fue una de las primeras 
que implementó el tratamiento Industrial de Semillas con 
el cual ofrece a los agricultores material genético listo 
para sembrar. Con este proceso hace posible que los me-
jores productos estén adheridos de la manera más efi-
ciente a las simientes para brindar más seguridad al pro-
ductor en su siembra en busca de la mejor productividad.
Tratamiento industrial de semillas. Comentó que el tra-
tamiento empieza desde la producción de semillas, ya 
que son seleccionados los mejores lotes para que reci-
ban el tratamiento industrial. Luego en planta se realiza 
el tratamiento con máquinas de altísima calidad de la 
mano de profesionales bien entrenados quienes aplican 
la dosis adecuada y certificada. “Lo más importante es 
que son productos de buenísima calidad aplicados a la 
semilla y entregamos al cliente material genético con 
certificado de calidad para que empiece la siembra con 
la mejor semilla y óptimamente tratada”, dijo.
Las semillas Agrotec tratadas industrialmente reciben insu-

EVENTOS

mos químicos, tratamiento nutricional, 
enraizadores, inoculantes Bradyrhizo-
bium, polímero y polvo disecante con 
la mayor concentración y posecante 
que permite a la semilla estar mas pro-
tegida, mas cubierta y mas fluida. “Esta 
fluides permite a la gente abrir la bolsa 
o el big bag y sembrarla”, dijo Jácomo.
Comentó que Agrotec es una firma 
con 30 años de trayectoria en la pro-
visión de insumos y servicios para 
la agricultura. En cuanto a material 
genético ofrece semillas de soja de 
varios obtentores y en maíz, desde 
hace 20 años, distribuye los híbridos 
de Pioneer. El entrevistado invitó a los 
productores acercase a Agrotec para 
conocer más sobre los servicios de la 
empresa, ya que la empresa constan-
temente trae innovaciones para sumar 
rendimiento en los cultivos agrícolas. 

Diego Jácomo, 
coordinador 

de nutrición de 
Agrotec.

Ricardo 
Trautmann, 

jefe de 
Nutrición 

Vegetal de 
Agrofértil.

L a empresa Agrofértil tuvo una significativa presen-
cia en el V Congreso de Semillas. Desde su stand en 

la V Expo Semillas compartió con los participantes la 
apuesta por el sector semillero, a través de nuevas in-
versiones en su industria semillera. 
Asimismo, presentó una ponencia en el área temática 
Innovación y Tecnología para la Producción; Manejo y 
Control de Plagas/ Enfermedades y Calidad de la Semilla 
sobre Tecnologías para tratamiento de semilla de soja de 
alta productividad con la disertación de Ricardo Traut-
mann, jefe de Nutrición Vegetal de la empresa.
Trautmann comentó que la empresa Agrofértil en los úl-
timos dos años realizó inversiones muy grandes dentro 
su semillería en ampliación y modernización. Dentro de 
esta unidad realizará el Tratamiento Industrial de Semi-
llas, para lo cual adquirió los equipamientos más moder-
nos para el tratamiento de semillas de soja y trigo. “En 
Agrofértil cada vez nos estamos profesionalizando más 
en el proceso de producción de semillas, para entregar 
un mejor servicio al agricultor. Las semillas de excelente 
calidad con tratamiento de buenísima calidad”, enfatizó.
Mencionó que el objetivo de Agrofértil es entregar se-
millas de altísimo vigor y con un buen tratamiento de se-
millas, que engloba la utilización de equipamientos para 
aplicación de insecticidas, fungicidas, micronutrientes, 
productos fisiológicos para el desarrollo de esas semi-
llas y de la plántula después de la siembra. También con 
inoculantes, polímeros y polvos secantes.
Trautmann comentó que para la próxima campaña agrí-
cola ya estará operando la nueva Unidad de Beneficia-

miento de Semillas de la empresa. 
Destacó que Agrofértil conmemora 
30 años de trayectoria impulsan-
do el crecimiento de la agricultura 
en Paraguay, con el compromiso 
de fortalecer la cadena de valor 
de la producción de alimentos con 
tecnología e innovación. “Nuestra 
filosofía empresarial se centra en 
acompañar al agricultor en todo el 
ciclo productivo. La semilla, como 
material de primer orden, es clave 
para el éxito en la zafra, por lo que 
estamos realizando una gran inver-
sión para ofrecer semillas de alta 
calidad”.

Agrofértil destaca nuevas inversiones en semillería
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Conociendo la realidad de Paraguay

L eandro Moreno del Laboratorio el Embrión SRL, una 
empresa argentina, cuyos representantes participa-

ron del Congreso Paraguayo de Semillas con el objetivo 
de conocer la actualidad de Paraguay y Brasil.
“Nosotros estamos ubicados en la provincia del Chaco 
Argentino, abarcamos todo el sector de NEA y NOA 
del país y fuimos invitados por Aprosemp para par-
ticipar ya que como Laboratorio formamos parte de 
la cadena agroindustrial, además tenemos que estar 
actualizados en materia de análisis de semillas y de 

producción de semillas”, destacó 
al mencionar que se quedaron con 
muy buena impresión por la cali-
dad de las disertaciones.
Comentó que el Laboratorio el 
Embrión ofrece servicios de análi-
sis de calidad de semillas para todo 
el norte argentino. Trabaja con las 
semillas de soja, maíz, girasol, trigo 
y algodón.

Leandro 
Moreno

Experiencia de Uruguay con las semillas

“ Cosecharás lo que siembras: Certezas y garantías 
de la semilla de calidad en Uruguay” fue el tema de 

disertación de Daniel Bayce, director ejecutivo del INA-
SE- Uruguay, quien comentó cómo funciona el sistema 
en este país.
Comentó que en Uruguay el sistema de semillas está 
delegado del Estado a una organización que es el INA-
SE, cuyo directorio está compuesto de cinco miembros, 
donde uno representa al Poder Ejecutivo, dos a produc-
tores y usuarios de semillas y otros dos a productores y 
comerciantes. “En ese juego de intereses terminan acor-
dando todos”, dijo Bayce
Comentó que el INASE tiene 25 años, ha llevado un pro-
ceso de madurez y el poder trabajar articuladamente. 
Tiene el rol de facilitador, de dar la plataforma para que 
funcione el sistema, para que el productor tenga semilla 
de calidad y el respaldo de lo que compra. Asi, ell ven-
dedor pueda vender en un mercado transparente y sin 
competencia desleal.
Bayce expresó que para el INASE estar fuera de la es-
tructura del Estado le brinda agilidad de movimiento. 
“Tenemos una enorme facilidad de movimiento y una ra-

Daniel Bayce

pidísima capacidad de reacción. Las 
normas lo podemos cambiar rápido, 
salvo algunas que son de caracteres 
más grandes donde sí necesitamos 
de la anuencia del Ministerio de 
Agricultura, pero también está es-
tablecida que nosotros mandamos 
la propuesta de norma al Ministerio 
de Agricultura y si en 30 días no hay 
respuesta del Ministerio, automá-
ticamente queda en vigencia lo que 
nosotros propusimos. Entonces tam-
bién eso facilita muchísimo el hecho 
de poder adoptar normas”, indicó.
El disertante Uruguayo dejó la re-
flexión de que no hay que compli-
carse mucho con las normas, las 
que se disponen en los países son 
bastantes parecidas. “Pasa mucho 
por tener la creatividad de trabajar 
en ese marco, pero la agilidad y la 
comunicación es fundamental”, dijo.

Desde Colombia con su aporte de investigación

Y esenia Carolina Cuellar Barrera, de la Universi-
dad de Pamplona de Colombia, expuso en la V 

Expo Ciencia y Tectología tres posters de la investiga-
ción de tesis grado, que tiene como título “Evaluación 
Espectroscópica de Biotipo de Arroz Rojo en dos zo-
nas diferentes del departamento de Huila, Colombia.
Explicó que fueron tres los posters presentados, una 
sobre caracterización espectroscópica, los otros dos 
sobre caracterización morfológica con clusters y 
componentes principales, cuyo objetivo es tener una 
mejor identificación y caracterización morfológica 

y utilizarlo como herramienta de 
identificación para el manejo de 
esta maleza. en lotes de arroz co-
mercial.
“El objetivo es dar un aporte a los 
agricultores para que puedan ma-
nejar de una manera más adecuada 
ese tipo de malezas”, indicó la en-
trevistada cuyo trabajo fue mere-
cedor del segundo puesto y meda-
lla de planta.

Yesenia 
Carolina 

Cuellar Barrera.
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VICTRATO Y MIRAVIS LAS INNOVACIONES PARA 
PROTECCIÓN DURADERA

Syngenta lanzó dos fungicidas 
para el control de enfermedades 
de cultivos de soja

EVENTOS

SYNGENTA LANZÓ EN PARAGUAY DOS INNOVADORES FUNGICIDAS. VIC-
TRATO™, diseñado para el tratamiento de semillas y es el único fungicida ne-
maticida del mercado que cuenta con tecnología TYMIRIUM® y MIRAVIS™ 
Forte, con tecnología ADEPIDYN®, es una solución innovadora con amplio 
espectro de acciones para el control de enfermedades foliares de la soja.

tiempo que aumenta la tolerancia al 
estrés y el rendimiento. Reduce la 
presión de Septoria desde estadíos 
tempranos, complementando a la 
aplicación de fungicidas. 
Su tecnología TYMIRIUM® permite 
proteger las raíces de las plantas y 
proteger contra las enfermedades 
de principios de temporada. Fácil 
de aplicar, también es altamente 
compatible con una amplia gama de 
otros insumos para el cultivo. 
El uso de VICTRATO™ ayuda a pre-
servar la biodiversidad y salud del 
suelo y asegura un cultivo lim-

D urante un evento en el Nobile Hotel & Conven-
tion en Ciudad del Este Syngenta presentó en 
Paraguay el pasado 24 agosto a VICTRATO™, 

con tecnología TYMIRIUM®; y MIRAVIS™ Forte, con 
tecnología ADEPIDYN®, dos fungicidas que proporcio-
nan una protección duradera contra los nematodos y 
con amplio espectro de acciones para el control de en-
fermedades foliares de la soja, respectivamente. Estas 
tecnologías establecen un nuevo estándar para el con-
trol de las enfermedades y plagas que afectan el rendi-
miento de los cultivos.
VICTRATO™ es el único fungicida nematicida disponi-
ble en el mercado paraguayo. Brinda protección contra 
enfermedades de suelo y nematodos, permitiendo a las 
plantas optimizar la absorción de agua y nutrientes, al 
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pio durante todo el ciclo con mayor rendimiento. Ade-
más, protege contra el Síndrome de Muerte Repentina 
(SMR) y contra todas las especies de nematodos fitopa-
rásitos que afectan al cultivo de soja. 
Paola Guggiari, gerente de Productos de Syngenta, des-
tacó que VICTRATO™ estará disponible para la zafriña 
2024 y los productores podrán adquirir en los canales 
de distribución oficiales de Syngenta. “Este producto 
para tratamiento de semillas se va a comercializar en 
pack, va a formar parte de las soluciones que ya existe 
en el mercado que son el Fortenza Pack y   FORTEN-
ZA® MAXX. La incorporación de esta innovación es un 
plus más para el productor que va a adquirir porque le 
permitirá ampliar su protección”, resaltó.
En tanto, MIRAVIS® Forte es un producto innovador 
que tiene un alto poder de control, un largo poder resi-
dual y un amplio espectro de acción en 40 patógenos y 
más de 30 cultivos. Está indicado en las primeras aplica-

ciones, proporcionando un excelente control de las prin-
cipales enfermedades foliares que afectan al cultivo de 
soja en este período. 
Su tecnología ADEPIDYN® permite un efecto preven-
tivo que -sumado al efecto curativo del protioconazol- 
amplifica el control de enfermedades de difícil control, 
como royas y mancha alvo, en ambientes de alta presión. 
Es resistente a lluvias y con rápida absorción. 
Syngenta es una de las principales compañías agrícolas 
del mundo, que se mantiene a la vanguardia de la inves-
tigación y la innovación, y desarrolla tecnologías y solu-
ciones que ayudan al productor a mejorar la sustentabi-
lidad, la calidad y la seguridad de sus cultivos. 
El Ing. Agr. Enrique Aponte, Produc Manager de Herbi-
cida y Fungicida, resaltó que Syngenta es una empresa 
que se basa en innovación tecnológica y en esta opor-
tunidad una vez más está entregando dos herramientas 
muy innovadoras. 
Destacó el MIRAVIS y la tecnología ADEPIDYN que ya 
tiene varios años en el mercado global, “Es una molécu-
la bastante importante para Syngenta por lo que aporta 
para el productor dentro de una solución integrada. Con 
esto traemos a Paraguay la última combinación que es el 
ADEPIDYN con el proticonazol, que era lo que nuestro 
mercado estaba necesitando”, dijo.
El ADEPIDYN es una molécula innovadora debido a que 
pertenece a un nuevo sub grupo de las carboxamidas. 
“Con esto entramos a entregar algo diferente al agricul-
tor, ya que el productor está acostumbrado normalmen-
te a tener fungicidas específicos para ciertos cultivos 
específicos. El MIRAVIS Forte tiene cierta versatilidad, 
que puede ser aplicado en distintos cultivos y tiene un 
efecto muy potente en las principales enfermedades de 
cada cultivo, que son la soja, maíz y trigo”, enfatizó.
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D ekalpar organizó un emotivo evento para con-
memorar la trayectoria de la empresa junto 
con todo el plantel de trabajo de la firma, in-

cluidos fundadores y accionistas, así como el CEO de 
la compañía, Federico Filosa e invitados especiales de 
diferentes organizaciones y amigos profesionales que 
apoyaron a la compañía durante todos estos años. En-
tre los gremios tuvieron representación la Cámara Pa-
raguaya de Exportadores y Comercializadores de Ce-
reales y Oleaginosas (Capeco), la Unión de Gremios de 
la Producción (UGP) y la Asociación de Productores de 
Semillas del Paraguay (Aprosemp).
Rodeado por su familia, el fundador y accionista de la 
compañía, Ing. Omar Larré, destacó los veinticinco años 
de historia y esfuerzo por los cuales transitaron. Larré 
se mostró satisfecho de lo vivido en este primer cuarto 

BOX EMPRESARIAL

BODAS DE PLATA DE DEKALPAR
Veinticinco años de aporte 
a la agricultura paraguaya

BAJO EL LEMA “CONSTRUYENDO EL CAMPO DEL FUTURO”, LA COMPAÑÍA 
DEKALPAR ORGANIZÓ SU FESTEJO POR SUS 25 AÑOS COMO EMPRESA EN 
LOS AGRONEGOCIOS. Fue el 10 de agosto, en su predio en Santa Rita (Alto 
Paraná), con participación de todo el staff, entre directivos y colaboradores, 
quienes estuvieron presente junto a clientes, amigos e invitados especiales.

de siglo de la compañía y recordó 
los inicios del emprendimiento en 
la ciudad de Naranjal, antes de en-
clavarse en Santa Rita, donde final-
mente asentó sus cimientos y desde 
donde hace dos décadas es su sede 
central. “Empezamos muy chiquito, 
mi señora y yo. Ella haciendo el tra-
bajo administrativo de papeleo de la 
empresa y yo haciendo en el campo, 
el trabajo técnico y comercial”, co-
mentó emocionado.
El paso del tiempo permitió crecer 
más. Construyeron una semillería, 
hasta posicionarse como uno de los 
mayores distribuidores de semillas 

Omar Larré, 
fundador y 
accionista de la 
compañía.
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de soja certificada a los productores locales. La compa-
ñía no solo sigue aportando al mercado agrícola ya que 
formalizó un convenio con la Fundación Paraguaya con 
el proyecto “Empresa sin Pobreza”. Es una iniciativa por 
la cual, a través del trabajo del 100% de sus colaborado-
res, se apunta al objetivo de disminuir ciertos indicado-
res de calidad de vida deficitaria.
De esta manera, se pretende, en un plazo de tres a 
cinco años, que los ciudadanos puedan obtener una 
mejor calidad de vida. Tanto en los negocios como en 
su responsabilidad social y ambiental sentaron bases 
para que el éxito incluso sea reconocido más allá del 
ámbito del sector, cuando, en el 2010, recibieron la 
distinción como “Empresa del año”, un reconocimien-
to otorgado por la Asociación de Empresarios Cristia-
nos (ADEC). “Con orgullo, hemos recibido ese premio”, 
valoró Larré y agradeció el apoyo recibido en todo 
este tiempo. Actualmente, Dekalpar cuenta con 140 
colaboradores aproximadamente quienes apoyan al 
desarrollo de la empresa.

POSICIONAMIENTO EN EL MERCADO. Duran-
te el aniversario de la firma, Federico Filosa, CEO de 
la compañía, mencionó su orgullo por ser parte de una 
empresa de larga trayectoria y renombre en la agricul-
tura. Recalcó que Dekalpar mantiene la misma misión de 

acompañar al productor con propuestas integrales de su 
diversificado portafolio. “Nuestra misión es acompañar 
al productor en todos sus negocios. Dekalpar, a través 
de su robusto portafolio está en toda la cadena prove-
yendo innovaciones en semillas, fertilizantes y fitosa-
nitarios. Estamos convencidos que tenemos el mejor 
portafolio de Paraguay y somos los primeros en incorpo-
rar las innovaciones como la Soja INTACTA2 XTEND, la 
tecnología PRO4 en maíz y lanzamos nuevos fungicidas, 
herbicidas. Nuestra propuesta es ir un paso más adelan-
te, es nuestro ADN y nos enorgullece”, resaltó.
Anunció las proyecciones a corto y largo plazos para 
sumar logros y desarrollo de estrategias que instala-
ran para lo que resta del año, en sus diversas unida-
des de negocios.

Equipo DEKALPAR.

17

DVA
El aliado presente en la inauguración fue la firma DVA. 
En la oportunidad, el Ing. Agr. Hugo Armando Báez, re-
presentante técnico de la región Este de DVA, mencio-
nó que las líneas que darán soporte a Produceres, son:  
herbicidas, fungicidas y otros. Agradeció el espacio y fe-
licitó a los propietarios por su presencia en el mercado 
de los agronegocios.

ADAMA PRESENTE
ADAMA acompañó a su distribuidor 
en tan importante evento. El Ing. Agr. 
Marcos López, Representante Técni-
co de Ventas, expresó satisfacción y 
orgullo por la inauguración de esta 
nueva apuesta para la agricultura.
Anheló el éxito de Produceres y men-
cionó que ADAMA comercializará 
junto a esta empresa el fungicida 
ACROSS (Azoxistrobina + Clorotalo-
nil+Difeconazol) indicado para el con-
trol de enfermedades de final de ciclo, 
además de otros productos. 

Ing. Agr. 
Marcos López, 
Representante 
Técnico de 
Ventas de 
ADAMA.

Ing. Agr. Hugo 
Armando Báez, 

representante 
técnico de la 

región Este de 
DVA.
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SEED DAY DE GPSA
Destaque al tratamiento 
industrial de semillas

EVENTOS

GPSA ORGANIZÓ UNA JORNADA DE CAMPO 
DENOMINADA “SEED DAY” EN SU SEDE EN 
TORÍN (CAAGUAZÚ). Fue el 4 de agosto y en la 
oportunidad se dio énfasis al Tratamiento In-
dustrial de Semillas. Contó con la participación 
de sus aliados comerciales con genética Nide-
ra, propiedad de la multinacional Syngenta.

pañía. Resaltó la importancia de las variedades de diver-
sos ciclos expuestos en la oportunidad, materiales adap-
tados a distintas regiones del país, desde Caazapá, San 
Pedro, Campo 9 y hasta sitios hostiles como el Chaco.

COSTO – BENEFICIO Y SEGURIDAD. Subrayó que, 
si bien el tratamiento industrial tiene su costo, en contra-
parte trae beneficios satisfactorios para la agricultura, in-
cluyendo la seguridad sanitaria, pues avala la protección 
de los cultivos contra nematodos y patógenos del suelo, lo 
que conlleva a un menor uso de agroquímicos y manipu-
lación de los mismos. “La incorporación de semillas trata-
das es una de las herramientas fundamentales para seguir 
produciendo”, indicó. Garantizó la seguridad y la calidad 

E l evento incluyó un recorrido 
por la Unidad de Beneficia-
miento de Semillas de la firma 

y las estaciones preparadas para la 
ocasión. Contó con la participación de 
varios productores, quienes pudieron 
ser testigos del trabajo que la empresa 
realiza, ya que el objetivo fue demos-
trar al agricultor la importancia del 
proceso industrial que se debe aplicar 
en las simientes y de cómo, a través de 
la gestión productiva que propone la 
firma, es posible obtener resultados 
positivos que generen un alto rendi-
miento en las plantaciones para lograr 
altos resultados económicos.
Así nos explicó el director comercial 
de GPSA, el Ing. Agr. Fabián Pereira, 
quien accedió amablemente a una 
nota con nuestro equipo. Mencionó 
que actualmente están liderando el 
mercado a través de la producción 
de 4.000 a 5.000 bolsa, demostran-
do la alta demanda por parte de los 
productores que confían en la com-

Fabián Pereira, 
director 

comercial de 
GPSA.
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de las simientes al pasar por el proceso industrial. Agra-
deció el trabajo de colaboradores para que el proceso 
industrial cumpla con los más altos estándares que exige 
el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de 
Semillas (Senave), y al mercado lleguen materiales ger-
minativos cumpliendo con todas las exigencias. El “día de 
semillas” se realizó íntegramente ese viernes 4 e incluyó 
la formación de grupos y recorrido, tras la recepción, por 
la estación de genética, conociendo lo nuevo de Nidera 
disponible en el mercado, la planta fabril y las orienta-
ciones sobre tratamiento de las simientes.

ESTACIÓN DE GENÉTICA. Atendiendo el calendario 
de siembra y la zona, el Ing. Agr. Guillermo Sann, DTM Ni-
dera Paraguay, enfatizó en el 6433 I2X, con la nueva tec-
nología INTACTA2 XTEND para arranque. Sugirió al 6220 
IPRO, de excelente resultado en la zafra pasada, para fines 
de septiembre. Citó al 5933 IPRO, en crecimiento expo-
nencial dentro del mercado, y mencionó al 6700 IPRO, 
enfocado a climas difíciles, para el Chaco. Instó a los pro-
ductores a asistir a encuentros como el “Seed Day” para 
conocer distintas opciones disponibles para el campo.

UNIDAD INDUSTRIAL. El Ing. Agr. Marcos Silvero, 
responsable de la parte operativa del semillero GPSA, 
fue el encargado de guiar a los productores dentro de 
la planta industrial para explicar el recorrido que reali-
za cada material de propagación durante su proceso al 
interior de la unidad. Recomendó a los presentes en la 
ocasión a apostar por las semillas industrializadas, para 
garantizar la calidad del insumo, además de solicitar un 
tratamiento adecuado que avalen resultados favorables, 
todo ello, acompañado por asistencia técnica.
Recalcó la importancia de impulsar actividades como la 
jornada del “Seed Day” que además de exponer las nove-

dades genéticas, se pueda conocer 
el proceso por el que pasa la simien-
te para ofrecer mejores estándares 
de calidad. “Hoy día nosotros tene-
mos que apostar mucho a lo que se-
ría el tratamiento industrial porque 
da el beneficio de que los productos 
estén bien distribuidos, bien apli-
cados, usar productos de calidad”, 
comentó, al tiempo de agradecer 
la participación de la gente en esta 
convocatoria y mostrar el interés 
por conocer más sobre el tema.

TRATAMIENTO DE SEMI-
LLAS. La Ing. Agr. Claudia Gue-
rrero, DTM y representante de The 
Seedcare Institute Latam, fue la en-
cargada de orientar sobre este punto 
y enfatizó en la necesidad de realizar 
procesos profesionales. Explicó par-
te del trabajo, como el recubrimiento 
requerido por la semilla en la aplica-
ción de nutrientes y productos para 
protección de cultivos desde el inicio. 
Cabe recordar que el instituto es una 
iniciativa de la multinacional Syngen-
ta de establecer una red de centros 
especializados para capacitar sobre 
estándares globales de tratamiento.
De esta forma, como compañía bus-
ca que su oferta se adapte a las ne-
cesidades del mercado y a la solici-
tud de los clientes, se resalta en su 
sitio web. A nivel global, se cuenta 
con 19 institutos especializados 
en los productos y en la armoniza-
ción de criterios para la aplicación 
y otros servicios, además de enfo-
carse en trabajar en una estrategia 
denominada “PAS” Producto - Apli-
cación – Servicio que Guerrero instó 
a los presentes a informarse sobre la 
importancia del cuidado de semillas. 
Tras el almuerzo ofrecido, la jornada 
siguió y concluyó por la tarde.

Guillermo Sann, DTM 
Nidera Paraguay.

Claudia 
Guerrero, DTM 

y representante 
de The Seedcare 
Institute Latam.
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DÍA DE CAMPO DE RIZOBACTER

Alternativas para una 
desecación eficiente

LA COMPAÑÍA RIZOBACTER REALIZÓ UNA JORNADA TÉCNICA SO-
BRE DESECACIÓN, PARA LO CUAL SE PREPARARON DIFERENTES 
ENSAYOS PARA COMPARAR ALTERNATIVAS EFICIENTES EN EL COM-
BATE A MALEZAS, SOBRE TODO RESISTENTES. Fue el jueves 24 de 
agosto, en el área de influencia de la Cooperativa Sommerfeld, en el 
distrito de J. E. Estigarribia (Caaguazú). La ocasión igualmente permitió 
presentar resultados a campo del coadyuvante RIZOSPRAY Extremo® 
Mineral, empleado comercialmente en el país desde este año.
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E l día de campo sobre alternativas para una dese-
cación eficiente se realizó en el campo del pro-
ductor Philip Hildebrand, en la zona de Campo 

7 “Abuelo ku’e” y los técnicos de Rizobacter Paraguay 
empezaron a recibir al público desde las 9, brindando las 
orientaciones en la medida en que llegaron hasta la fin-
ca. La parcela fue acondicionada para presentar ensayos 
con nueve tratamientos de diferentes tipos de coadyu-
vantes o aceites, distribuidas con dosis mínimas, medias 
y máximas de cada insumo.
Se empleó una base de glifosato potásico al 60,2 %, en 
dosis de 2,2 l/ha, y de 1 l/ha de 2.4 D, en todos los ensa-
yos, con variación en el uso del coadyuvante. La mínima 
fue de 300 cc de aceite vegetal, 300 cc de aceite mine-
ral y 100 cc del RIZOSPRAY Extremo® Mineral. En la 
media se utilizaron 500 cc de aceite vegetal, 500 cc de 
aceite mineral y 150 cc del RIZOSPRAY Extremo® Mi-
neral. Las máximas quedaron conformadas con 1000 cc 
aceite vegetal, 1000 aceite mineral y 200 cc del RIZOS-
PRAY Extremo® Mineral.

ENFRENTAR MALEZAS RESISTENTES. Los re-
presentantes de la empresa Rizobacter indicaron que 
los ensayos de desecación fueron preparados en la bús-
queda de encontrar soluciones a inquietudes actuales 

de los agricultores. “Miramos la 
problemática de malezas resisten-
tes, problemáticas en el control y 
expusimos a campo el desempeño 
del RIZOSPRAY Extremo®, el nue-
vo producto para la zona”.
Recordaron que los aceites ayudan 
a mejorar la penetración del produc-
to dentro de las hojas, cuyos efectos 
se observaron en los diferentes en-
sayos, conforme variaron las dosis. 
Además, la jornada se realizó aten-
diendo en que agosto por lo general 
es un mes seco, con mucho viento y 
que el agricultor empieza a preparar 
las parcelas para desecación, por lo 
que se deben aprovechar las 
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condiciones ideales, sean de humedad, temperatura o 
vientos favorables, ya que a veces se está muy limitados 
en horarios de aplicación.
“Vemos que el productor se limita y no queremos tener 
problemas de deriva. Por ello, en esta jornada lo que vi-
mos fue que, con estos insumos, Rizobacter tiene una 
herramienta que tiene incorporadas características 
diferenciales, tales como anti-evaporante, anti-deriva, 
‘explayante’ y humectante. El RIZOSPRAY Extremo® 
es esa propuesta para poder hacer un trabajo óptimo”, 
recalcó. También explicó algunos detalles del trabajo 
realizado en la parcela con los nueve diferentes ensayos, 
variando la dosis del coadyuvante.
“Dentro del esquema normal de aplicación tuvimos como 
referencia que trabajamos en un campo de barbecho de 
maíz, común en la zona. Que presenta dificultad para pe-

netrar debajo del barbecho, en mo-
mentos en que las plantas empiezan 
a emerger. Normalmente, hacemos 
caudales altos en la desecación, pero 
usamos aquí caudal de 75 l/ha. Estos 
productos nos permitieron mejorar 
la eficiencia, teniendo mayor distri-
bución, menor deriva y mayor con-
tacto de gotas por superficie”, recal-
có.
Indicó que el campo debe enfren-
tar diversos desafíos de malezas. 
“El problema más común es el difícil 
control que emergen después de los 
cultivos de zafriña. Tenemos malezas 
muy duras que empiezan a aparecer. 
El problema siempre fue ‘Richiardia’ 
o ‘Santa Lucía’ (‘Commelina’), pero 
ahora empezamos con ‘Pie de ga-
llina’ (‘Eleusine indica’), ‘Cyperus’ y 
‘Amaranthus’. Son más complicadas 
de manejo, no imposible, pero difí-
ciles, por lo que tenemos que ser lo 
más eficiente posible”, recalcó.
De ahí la importancia de resaltar los 
resultados obtenidos con el RIZOS-
PRAY Extremo®. “El producto tiene 
muy buena performance. Presenta 
funciones esenciales para que cual-
quier tipo de aplicación sea eficiente. 
Como mencionamos, su acción an-
ti-deriva significa que, en condiciones 
de mucho viento, la gota tiene un peso 
que le impide ‘volar’ más lejos. El acei-
te en sí es anti-evaportante, protege 
la gota para que, con temperatura alta 
y humedad relativa baja, no se evapo-
re rápidamente y quede más tiempo 
en donde queremos llegar”, dijo.
“Su función ‘explayante’ rompe la 
‘tensión superficial’ de la gota. Cual-
quier gota, la que cae de lluvia, por 
ejemplo, tiene una tensión superfi-
cial que impide que vaya a cualquier 
lado. Este producto, rompe esta es-
tructura para que, con menor can-
tidad de gotas, pueda llegar a tener 
mejor cobertura de masa foliar y 
tiene efecto penetrante. Al expla-
yarse, se rompe la cutina de la cera 
de la hoja y permite que el producto 
pueda penetrar mejor”, prosiguió y 
dejó una última indicación a tener 
presente.
“Se debe tener en cuenta el 
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NOTA DE TAPA

tamaño de maleza, la situación de cada chacra. En este 
caso, con un nivel bastante alto de infestación de male-
zas, estamos usando entre 150 cc y 200 cc del producto 
en estas circunstancias. Con 150 tenemos un trabajo 
muy óptimo, con 200 con una situación de mucho vien-
to, condición ambiental muy adversa, tenemos un traba-
jo excelente”, reafirmó. La jornada también tuvo orien-
taciones a cargo de Néstor Insaurralde, quien realizó 
demostraciones sobre hojas con RIZOSPRAY Extremo® 
y otros productos.

OPCIÓN PARA SITUACIÓN COMPLICADA. A su 
turno, Juan Pont, representante comercial de Rizobabter, 
recordó que la compañía inicialmente arrancó hace 45 

años con los inoculantes, con el paso 
del tiempo migró a otros campos, 
incluso sobre la base de “turfa” (tér-
mino portugués de turba, material 
orgánico) y hoy trabaja con altas con-
centraciones de bacterias. Resaltó 
que la ocasión fue propicia para mos-
trar las alternativas del coadyuvante 
RIZOSPRAY Extremo® Mineral y su 
performance en el terreno.
Comentó la experiencia en la zona 
de influencia de la cooperativa Som-
merfeld, en donde lleva cuatro años 
de presencia. Indicó que el RIZOS-
PRAY Extremo® cuenta con el re-
gistro desde el año pasado, incluso 
se realizaron algunas pruebas, y que 
desde esta temporada es empleado 
comercialmente a nivel país para 
facilitar las tareas en el campo. El 
producto, subrayó, es un aceite Pre-
mium, diferenciado, y que constitu-
ye una “herramienta muy útil al pro-
ductor cuando la situación a campo 
se complica”, recalcó.
Así, el aceite demostró una buena 
respuesta con temperaturas por arri-
ba de 30 °C, con una humedad rela-
tiva baja y vientos por encima de 10 
km/h. Si a esto se suman los proble-
mas de malezas resistentes a herbici-
das, “entonces, el Extremo Mineral es 
una herramienta práctica y valiosa”, 
subrayó. Añadió que se realizan en-
sayos en parcelas de manera regular, 
en jornadas técnicas, acompañadas 
por charlas a cargo de colaboradores 
y profesionales de la compañía en 
distintas zonas del país.
Invitó a usar el RIZOSPRAY Extre-
mo®. “Que la gente se anime, que 
pruebe, compare y no tenga mie-
do a implementar e innovar estas 
herramientas que están dando re-
sultados sobre todo en la relación 
costo/beneficio”, concluyó. La em-
presa encamina la distribución en 
la zona principalmente a través de 
cooperativas y grandes comercios, 
así como la asistencia brindada a 
empresas y productores de super-
ficies mayores. La jornada finalizó 
con un almuerzo de confraternidad 
ofrecida a los presentes.

Juan Pont, 
representante 

comercial de 
Rizobabter.

Néstor 
Insaurralde.
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L a nueva propuesta que incorpora DVA a la agri-
cultura paraguaya es Osmobetan, un bioesti-
mulante que prepara a las plantas para enfren-

tar situaciones de estrés. Es una innovación dentro 
de la línea Incentia que ya demostró su efectividad en 
parcelas comerciales, cuyos resultados fue demostra-

BOX EMPRESARIAL

INNOVACIÓN DE LA LÍNEA INCENTIA PARA 
OSMORREGULACIÓN Y TERMORREGULACIÓN

Osmobetan se presenta 
en la región Noreste

do también durante el lanzamiento realizando en la 
región Noreste.
La Ing. Agr. Rosa Perez, coordinadora de Marketing 
de la línea Incentia de DVA Agro Paraguay, explicó las 
cualidades y los beneficios que aporta a los cultivos 
este nuevo producto, al tiempo de agradecer la par-

DVA AGRO PARAGUAY PRESENTÓ OSMOBETAN EN LA REGIÓN NORES-
TE DEL PAÍS. La presentación fue el 22 de agosto en Minga Porá, Alto Pa-
raná. Este valioso aporte para la agricultura paraguaya es una innovación 
de la línea Incentia que combina termorregulación y osmorregulación. 
El evento lanzamiento contó con la disertación del investigador Ricardo 
Teixeira sobre los efectos de factores de estrés en los cultivos y se presentó 
resultados a campo de prueba de efectividad en macroparcelas.
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ticipación de los productores durante el lanzamiento 
realizado en el local de Coopasam, en Minga Pora.
Comentó que Osmobetan es un producto nuevo den-
tro de la cartera nutricional y fisiológica de Incentia 
que viene a sumar en la osmorregulación y termorre-
gulación vegetal. “Es un nuevo concepto que estamos 
incorporando al mercado, un innovador producto con 
el cual buscamos mitigar los efectos negativos causa-
dos en las plantas por sequia o temperaturas extremas, 
sea mucho frio o calor”, dijo.
Manifestó que el producto fue evaluado en todas las 
zonas productivas del país. No obstante, demostró 
mayor performance en zonas con extremo de tempe-
ratura, como el Chaco y el norte de la región Oriental. 
Destacó la importancia del lanzamiento que DVA viene 
realizando en diferentes regiones, porque además de in-
formar sobre el nuevo producto, se proporcionó nuevas 
informaciones sobre el desempeño de efectividad del 
producto, con todo el trabajo de desarrollo que viene 
realizando la compañía.

INNOVACIÓN. Perez destacó el compromiso de la lí-
nea Incentia con la tecnología de innovación, además 
de toda la línea nutricional que ofrece. Anunció que 
esta línea dispone en su cartera otros cinco nuevos 
productos que vienen a sumar solución a la problemá-
tica de nutrición como extremo calor o factores am-
bientales que el productor enfrenta todo el tiempo. 
“Nuestro objetivo con la línea Incentia es a ayudar el 
productor a mitigar esos efectos negativos del am-
biente”, resaltó.
El Ing. Agr. Hugo Báez, responsable técnico comercial 
de DVA Agro Paraguay, destacó la importancia de pre-
sentar este nuevo producto en la región, ya que es una 
herramienta más que DVA está poniendo a disposición 
de la agricultura. ” Estamos muy contentos porque 
muchos productores ya están conociendo e interiori-
zándose sobre el mismo”, destacó al comentar que Os-
mobetam ya está disponible para la presente campaña 
agrícola 2023/2024 y aportará a la producción y pro-
ductividad de la soja, maíz y otros cultivos. 

Agradeció a la cooperativa Coopasam por permitir a 
DVA su espacio para presentar este innovador produc-
to que contribuirá a sumar productividad. Para mas in-
formación sobre este producto invitó recurrir las redes 
sociales o acercarse a las sucursales.

PREVENIR EL ESTRÉS. El Dr. Ricardo Teixeira, fisio-
logista y especialista en Bioestimulantes, disertó sobre 
la forma correcta de manejar a las plantas para prepa-
rarlas ante posibles situaciones de estrés. Comentó que 
los cultivos tienen la posibilidad de convivir bien con los 
factores de estrés, sean casos sequias o muchos días de 
poca luminosidad y conseguir entregar altas productivi-
dades. “Cuando una planta está en estrés, es necesario 
que nosotros hagamos una intervención con compues-
tos llamados bioestimulantes, entre ellos están la Gli-
cina betaina, un importante compuesto orgánico que 
puede disminuir los efectos del estrés en las plantas, ya 
que las ayuda a mantener su contenido adecuado en sus 
células, mantener su temperatura a pesar de las condi-
ciones de adversidad, permanecer haciendo la produc-
ción de energía a través de la fotosíntesis, que es lo que 
determina la productividad”, dijo.
Mencionó que la utilización de Glicina betaina, en mez-
cla con otras sustancias, como los Ácidos Fúlvicos, por 
ejemplo, en soja, ocasiona aumento de productividad 
que representa de 50 a 80 kilogramos por hectáreas 
hasta 300 kilogramos por hectárea. Toda esta variante 
depende también de la región y de la genética utilizada, 
pero siempre hay respuestas positivas.
El profesional resaltó la importancia de la utilización de 
este producto, independientemente de que ocurran fac-
tores de estrés, sino para la prevención del mismo. “Este 
es el punto que determina que la planta no tenga pérdi-
das significativas”, dijo.
El objetivo es ayudar a la planta a defenderse, no sola-
mente usar el compuesto cuando ocurra el problema 
para disminuir el impacto, sino ayudar a evitar los da-
ños”, enfatizó.
El Osmobetan tiene en su composición muchos compues-
tos para lograr el uso correcto del agua y ayudar a la plan-
ta a mantener su temperatura adecuada para la produc-
ción de energía a través de la fotosíntesis, a eso se lo llama 
Osmorregulación. Tiene además la capacidad de ayudar 
a la planta en dos puntos, disminuyendo las perdidas con 
las condiciones inadecuadas de clima y de suelo.
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L a Gira 360° PY 2023 se desarrolló en la semana 
del 31 de julio al 4 de agosto. Arrancó en Itapúa, 
continuó en Alto Paraná y concluyó en Caaguazú, 

San Pedro y Canindeyú, por lo que abarcó las principa-
les zonas productivas. La iniciativa estuvo orientada 
principalmente a distribuidores, técnicos y agriculto-
res de la compañía, indicó Alder Rodríguez, gerente de 
Marketing de Crop Protection para Corteva Agriscience 
Paraguay. Resaltó que en esta segunda experiencia se in-
cluyó el tema sobre insecticidas, para abarcar de manera 
más integrada la transferencia de informaciones.
“En este segundo año que realizamos la gira presenta-
mos el portfolio completo. Por eso denominamos 360° 
porque englobamos todos los segmentos del cultivo has-

EVENTOS

SEGUNDA EDICIÓN CORTEVA AGRISCIENCE PARAGUAY

Una gira 360° para englobar 
todos los segmentos
LA COMPAÑÍA CORTEVA AGRISCIENCE PARAGUAY COMPLETÓ SU SEGUN-
DA EDICIÓN DE ESTAS JORNADAS TÉCNICAS EN UNA SEMANA INTENSA DE 
RECORRIDO Y CAPACITACIÓN, ABARCANDO LAS PRINCIPALES ZONAS PRO-
DUCTIVAS DE LA REGIÓN ORIENTAL. A diferencia de la anterior experiencia, 
para esta oportunidad la transferencia de información fue más integral y estuvo 
dirigida a productores y distribuidores, con buena respuesta de participación.

Carolina Deuner, durante su presentación.
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ta la última aplicación. En la anterior 
ocasión, se presentó con herbicidas 
y fungicidas, pero en esta oportu-
nidad ya contamos con el disertan-
te de insecticidas y agregamos un 
tratamiento de semillas, con lo que 
abordamos todos los segmentos de 
la agricultura”, dijo. Recordó que las 
jornadas técnicas fueron destinadas 
principalmente a distribuidores, con 
sus técnicos y usuarios de todo el 
país, al recorrer el Sur, Centro, Este 
y Norte de la Oriental.
“La gira fue bastante amplia (11 
eventos) y contamos con tres pro-
fesionales doctores de Brasil como 
los principales disertantes. Cada 
uno en un segmento, sea fungici-
das, insecticidas o herbicidas. El 
objetivo fue la transferencia de in-
formación. Todos los datos genera-
dos son validados por estos exper-
tos independientes. Comparten 
esos datos y hacemos transferen-
cia al mercado, tanto a distribui-
dores, sus técnicos y usuarios. A la 
par, la Gira 360 PY 2023 contribu-
yó igualmente a fortalecer la em-
patía entre la compañía Corteva 
Agriscience Paraguay y sus usua-
rios, vinculados al campo”.
Los disertantes brasileños fueron 
Carolina Deuner (fungicidas), Julia-
no Ricardo Farias (insecticidas y tra-
tamiento de semillas) y Camila Pin-
ho (herbicidas), informó Rodríguez, 
quien resaltó el éxito alcanzado en 

esta gira. “El año pasado hicimos una primera edición 
con muy buena aceptación. Ahora ajustamos la época al 
inicio de la cosecha, clave para el momento previo a la 
toma de decisiones. Aprovechamos eso y permitió que 
los productores tuvieran tiempo para venir a prestigiar 
con su presencia el evento y nosotros presentarles in-
formaciones y asistirles en todo”, concluyó.

Juliano Ricardo Farias. Camila Pinho.

Alder Rodríguez, gerente de 
Marketing de Crop Protection para 
Corteva Agriscience Paraguay.
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C otripar es una empresa 
que se caracteriza por 
ofrecer al mercado una 

amplia gama de máquinas agríco-
las y ganaderos de los más altos 
niveles en tecnología y renom-
bradas marcas globales. Acompa-

ña con la logística y el equipo de 
trabajo capacitado para atender a 
sus clientes que buscan insumos y 
servicio diferenciados que eleve 
su productividad. 
El Día de Negocios en San Rosa del 
Aguaray ofreció máquinas agríco-

las en estática y dinámica, además 
insumos agrícolas diversos con el 
propósito de satisfacer las necesida-
des de productor agropecuario. En 
ese objetivo, esta vez fue en alianza 
Agrofértil que aportó su portafolio 
de insumos y completó la oferta.

Día de Negocios Cotripar 
en Santa Rosa del Aguaray
COTRIPAR REALIZÓ SU DÍA DE NEGOCIOS EN SU SUCURSAL DE SANTA 
ROSA DEL AGUARAY, DEPARTAMENTO DE SAN PEDRO EN CONJUNTO 
CON AGROFÉRTIL. Las jornadas de oportunidades se realizaron el 11 y 12 
de agosto que permitieron a los productores de la región a acceder a to-
das las novedades en máquinas agrícolas, repuestos y diversos insumos 
con ventajas muy favorables para encarar la nueva campaña agrícola.

BOX EMPRESARIAL
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NOVEDADES VALTRA. La em-
presa organizadora expuso su gama 
de máquinas agrícolas de la marca 
aliada Valtra y destacó como novedad 
el Tractor de la serie T CVT y el gran 
lanzamiento, el pulverizador R530. 
Bruno Vefago, director comercial 
de Cotripar, comentó que la em-
presa está presente en Santa Rosa 
del Aguaray con una sucursal desde 
hace 8 años y con la marca Valtra 
desde hace 4 años. Sin embargo, 
esta vez fue la primera edición de 
Dia de Negocios en dicha sucursal.
Destacó que Cotripar junto a Valtra 
ofrecen asistencia desde esta sucur-
sal a gran parte de la región Norte 
del país, ya que además de San Pe-
dro abarcan los departamentos de 
Concepción y Amambay.

PULVERIZADOR R 530. Sobre el 
lanzamiento, el pulverizador R530, 
comentó que es una máquina que 
ofrece tecnología y adaptación al 
campo. Está máquina se mostró en 
dinámica al igual que otras máquinas 
de Valtra entre ellas la plantadora 
Momentum con el tractor Valtra T 
CVT. “Durante la demostración de 
maquinarias los clientes pudieron 
ver el despliegue de propuestas inno-
vadoras de Cotripar junto a marcas 
como Valtra que garantizan produc-
tividad a bajo costo, por lo que ser un 
Valtrero garantiza mayor rentabili-
dad para su campo”, enfatizó.

Vefago enfatizó sobre la importan-
cia de este evento, ya que fortalece 
los lazos con sus clientes a quienes 
agradeció su presencia.

VALTRA DESTACA BUEN PO-
SICIONAMIENTO. Lucas H. Hal-
ves, coordinador comercial Valtra, 
acompañó las jornadas y valoró el 
Dia de Negocios. Aprovechó para 
destacar la participación de los pro-
ductores, quienes se mostraron muy 
interesados en las propuestas que la 
empresa expuso en la oportunidad.
Destacó la demanda positiva que 
tienen las maquinas Valtra en Para-
guay, su presencia en todas regiones 
productivas país y el buen posiciona-
miento de la marca en el mercado. 
Explicó sobre la tecnología del trac-
tor de la serie T CVT, una máquina de 
250 HP de potencia que junto con la 
plantadora Momentum de 24 líneas, 
garantiza alta productividad y facili-

dad de trabajo en el campo. Enfatizó 
que Valtra es una marca que repre-
senta evolución a través del tiempo, 
resaltando las características del pul-
verizador R530 con 3.000 litros y 32 
metros de barra. “Actualmente es un 
momento muy importante ya que se 
acerca la fecha de siembra, un pun-
to fuerte donde Cotripar abre paso 
para demostrar todas las propuestas 
en maquinarias agrícolas que poten-
cien la producción”, finalizó.

ALIANZAS QUE SUMAN. Cotri-
par convencido de que las soluciones 
integrales están dentro de la cadena 
productiva, donde se encuentra una 
sinergia entre la agricultura y las 
tecnologías. Este Día de Negocios, 
lo desarrolló junto con Agrofértil, 
firma perteneciente al Grupo Sara-
bia, con 30 años de trayectoria en 
el agro paraguayo. Ambas empresas 
aprovecharon para compartir cono-
cimientos, promociones y buenos 
negocios. 
El Ing. Agr. Fernando Lustosa Oli-
veira, gerente comercial Norte de 
Agrofértil, describió las propuestas 
expuestas por la firma, entre las que 
destacó Terrex Agricultura Inteligen-
te e híbridos de maíz Agroeste. En la 
línea de híbridos de maíces resaltó el 
AS 1850 PRO4, AS 1844 PRO4 y el 
AS 1800 PRO3, materiales que ofre-
cen buenos resultados en la zona de 
San Pedro. Para finalizar el gerente 
comercial agradeció la oportunidad 
que Cotripar brindó a Agrofértil, en 
una zona donde la firma posee bue-
na demanda con resultados de altos 
rendimientos, además de su centro 
de acopio de granos.
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L a cosecha es el momento más esperado por los 
productores y el objetivo es obtener la cantidad 
suficiente y óptima calidad. Este propósito fue al-

canzado por la familia Thomé en su finca de la localidad 
Marangatú, Canindeyú quienes apostaron por el híbri-
do Nk 520 VIP 3, y en esta parcela en particular, lo con-
sorciaron con la brachiaria (pastura) con el objetivo de 
aprovechar los beneficios mutuos que pueden ofrecer 
ambos cultivos.
Durante la jornada de cosecha, Janaína Thomé, joven 

AGRONEGOCIOS

EL NK 520 VIP3 SUPERA LA EXPECTATIVA

Híbridos NK con buena 
cosecha en Canindeyú
LOS HÍBRIDOS DE MAÍCES NK TUVIERON RESULTADOS SATISFACTO-
RIOS EN LAS COSECHAS EN LA RECIENTE TEMPORADA DE ZAFRIÑA 
2023 EN DIFERENTES REGIONES PRODUCTIVAS DE PARAGUAY. Te pre-
sentamos en esta edición la experiencia de productores de la localidad 
de Marangatú, Canindeyú, donde el equipo de Campo Agropecuario fue 
testigo de los resultados alcanzados por la familia Thomé con el híbrido 
NK 520 VIP3 quienes desarrollaron el cultivo asociado con Brachiaria.

productora comentó que este año 
tuvo la oportunidad de estar pre-
sente en la siembra y cosecha de 
maíz junto a su familia encabezada 
por Jandir Thomé, quien desde hace 
20 años trabaja en agricultura en 
Puerto Marangatú y expresó mucha 
satisfacción por los resultados.
“Estamos muy contentos con la co-
secha porque está siendo muy posi-
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tiva con los híbridos NK. Nosotros 
desde hace cuatro años optamos 
por la parcería con Lar Paraguay y 
desde entonces apostamos por los 
híbridos NK para nuestra produc-
ción de maíz. Este año elegimos el 
NK 520 VIP 3 y superó nuestras ex-
pectativas por eso recomendamos a 
otros agricultores a que planten los 
híbridos NK”, resaltó.
Carlos Messias, consultor de Lar Pa-
raguay, comentó que el híbrido NK 
520 VIP 3 tuvo una buena adapta-
ción y promete una super cosecha 
en esa región de Canindeyú. “Esta 
cosecha en la parcela de la familia 
Thomé va a superar nuestras expec-
tativas. Estos productores aposta-
ron por este hibrido y el manejo que 
Lar indico”, dijo al comentar que en 
el lugar se implementó el Sisma San-
ta Fe, que es la asociación cultivo de 
maíz con la brachiaria y se adaptó 
super bien”, dijo,

Comentó que el NK 520 VIP3 es hibrido muy estable y 
se comportó muy bien al clima de mucha lluvia. “Es de 
granos duros con doble propósito producción de grano y 
ensilaje. Hoy demuestra óptima adaptación en la región 
Norte por lo que felicitaciones a NK por desarrollar este 
hibrido y a Lar como distribuidor por difundir el manejo 
correcto con todos los clientes”, dijo.
El Ing. Agr. Enrique Vázquez, representante técnico co-
mercial de NK, agradeció a la familia Thomé por optar 
por el híbrido NK 520 VIP3 que demostró óptima adap-
tabilidad. Expresó satisfacción por los resultados posi-
tivos que demostró en la cosecha. “En esta oportunidad 
hacemos el acompañamiento de la cosecha y las expec-
tativas que estábamos esperando en esta campaña de 
zafriña está superando ampliamente”, dijo.
Vázquez agradeció al equipo de Lar Paraguay y a la fami-
lia Thomé y expresó: “Sigamos acompañando y apostan-
do por la marca NK para cosechar éxitos”.

Janaína y Jandir Thomé.
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L a firma Diagro S.A. busca potenciar y ofrecer nue-
vas oportunidades a los productores en el cultivo 
de maíz a través de su completo portafolio con nu-

merosas opciones que faciliten el trabajo al productor. El 
22 de agosto Diagro realizó el relanzamiento de la mar-
ca Morgan, que vuelve después de 5 años en el mercado. 
El evento tuvo gran repercusión y contó con la visita de 
varios productores, quienes compartieron sus experien-

EVENTOS

Morgan vuelve a Paraguay 
con la empresa Diagro S.A.
LA FIRMA DIAGRO S.A. RELANZÓ LA GENÉTICA DE MAÍZ MORGAN PARA 
EL PAÍS. Fue el pasado 22 de agosto, en la Ciudad de Hernandarias. La em-
presa busca optimizar el crecimiento y desarrollo del cultivo de maíz a través 
de una alta tecnología en los híbridos ya conocidos en nuestro medio y que 
retornó a Paraguay para ofrecer materiales con rendimientos de alta calidad.

cias con los nuevos híbridos de maíz 
que garantizan un alto rendimiento.

ESTRATEGIA EN EL MERCA-
DO. En representación de Morgan 
estuvo la líder de Marketing, la Ing. 
Agr. Ana Paula Nascimento. Expuso 
sobre la nueva propuesta y explicó 
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el destaque de la genética en el mer-
cado brasileño. Recordó que desde 
hace 11 años ofrece confianza al 
campo, por tener el respaldo de las 
investigaciones que garantizan una 
estructura de trabajo con estrate-
gias enfocadas a la adaptación de 
los materiales. Además, los híbridos 
presentan un alto performance con 
resistencia a las condiciones climá-
ticas y alta tolerancia al complejo 
de enfermedades producidas por la 
“cigarrita”, así como otras cualidades 
de granos que genera una expectati-
va mayor, indicó.

TECNOLOGÍA DE HÍBRIDOS. 
En tanto, el Ing. Agr. Lucas Pazini, 
gerente de Semillas de Maíz de Dia-
gro, habló sobre la genética presen-
tada en el relanzamiento que son 
dos híbridos que trae la tolerancia 
al complejo de enfermedades causa-

das por la cigarrita, además de estabilidad y alta produc-
tividad. Resaltó que Morgan trae desde Brasil su gran 
“knowhow”.

ALIANZA CON GRANDES EXPECTATIVAS. El di-
rector Comercial y de Marketing de Diagro, Fabio Pe-
reira, mencionó sobre el fortalecimiento de la firma y las 
cualidades que estos nuevos híbridos presentan. Ponde-
ró la alianza con Morgan y aseguró buenos resultados a 
campo, por la certeza que brindan las características de 
los granos mediante la tecnología “LongPing High-Tech.

DE LARGA TRAYECTORIA EN PLAZA. Con sede en 
Ciudad del Este, Diagro lleva 32 años en plaza. Una dilata-
da trayectoria caracterizada por la búsqueda de trabajar 
con la mejor calidad durante todo este tiempo y dando lo 
mejor de su profesionalismo. Jaime Zorzetto, director ge-
neral de Diagro, también participó en la ocasión. “Segura-
mente estaremos ofreciendo mayores tecnologías para el 
hombre del campo”, enfatizó y agradeció la presencia de 
aliados, clientes y amigos, así como el trabajo de todo el 
equipo de Diagro S. A. que vienen realizando con mucho 
esfuerzo y con excelentes resultados.

Jaime Zorzetto, 
director 
general de 
Diagro.
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EVENTOS

C on el lema Conviértete en la Protagonista de 
tu vida “Descubre el poder de la confianza en ti 
misma”, la Federación de Cooperativas del Para-

guay (FECOPAR) desarrolló el “Encuentro de Mujeres 
2023”. El evento se realizó el 18 y 19 de agosto en el 
Complejo Turístico Villa América, en Ybycuí, Paraguarí y 
reunió a más de un centenar de directivas de cooperati-
vas socias de FECOPAR.
La Dra. Ana Beatriz Riquelme, presidente de FECO-
PAR, indicó que el evento fue propiciado por el Comité 
de Equidad de Género de FECOPAR, para que todas las 
mujeres directivas de las cooperativas socias de la Fede-
ración puedan analizar los trabajos que desarrollan en 
sus respectivas instituciones en la perspectiva de equi-
dad de género. “Nuestro propósito con este encuentro 
es realizar un análisis sobre lo que estamos haciendo 
ahora, qué queremos hacer en el futuro y cómo lo vamos 
a encarar para lograr nuestros objetivos”, enfatizó.
Recordó que el sector cooperativo a través de la Confe-
deración Paraguaya de Cooperativas, desde hace 30 años 
trabaja el eje de equidad de género, propiciando espacios 
de desarrollo, gestión del conocimiento y sensibilización 
tanto de mujeres como de varones en esta área.

ENCUENTRO YBYCUI. Las jornadas dieron lugar a 
destacadas conferencias, la primera con la disertación de 
la Dra. Cristina Muñoz, ministra de la Mujer (2003-2008), 
quien abordó acerca de los espacios logrados por la mujer 
en los distintos escenarios de liderazgo, y la coyuntura ac-

FECOPAR realizó el 
Encuentro de Mujeres 2023

tual. La segunda conferencia estuvo 
a cargo de la Mg. Mercedes Argaña, 
consultora especializada en gestión 
de personas, quien analizó algunos in-
dicadores sobre la participación de las 
mujeres en la economía del Paraguay.
También se desarrollaron talleres 
dinámicos que permitieron valorar 
las habilidades y capacidades de las 
mujeres en las cooperativas, como 
también generar vínculos de amis-
tad y camaradería, que hicieron 
posibles resultados satisfactorios 
para los participantes.

Ana Beatriz 
Riquelme, 
presidente de 
FECOPAR.
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Repensar estrategias

L a Mg. Mercedes Argaña, durante su disertación en-
fatizó sobre la necesidad de aumentar la participa-

ción de las mujeres en todos los aspectos de la econo-
mía, y sobre todo favorecer a que accedan a puestos de 
dirección.
Mencionó que las estadísticas indican que las mujeres 
paraguayas están preparadas para asumir roles más 
protagónicos en la sociedad paraguaya. Sin embargo, 
según la Dirección de Estadísticas y Censos, a nivel país, 
las mujeres ocupan menos del 40% en cargos directivos. 
También comentó sobre el alto porcentaje de mujeres 
que están en emprendimientos propios, que más allá de 
lo positivo del emprendedurismo, probablemente este 
porcentaje, que es más de 31%, están en la economía 
informal. “Necesitamos aumentar la participación de las 
mujeres en la economía formal, que accedan a la segu-
ridad social, tengan acceso a la salud y posteriormente 
acceso a la jubilación”, resaltó.
Siguiendo con las estadísticas, Argaña dijo que, según 
la Encuesta Nacional de Uso del Tiempo, las mujeres en 
Paraguay trabajan tres veces más que los varones. Reali-
zan tareas domésticas, de cuidado, además del empleo o 
trabajo remunerado. Esto genera una sobrecarga de alto 
riesgo para las mujeres quienes están empezando a te-
ner problemas de salud por estrés. “Necesitamos hacer 
una batalla cultural para reducir los estereotipos de gé-
nero, aumentar la equidad y la igualdad en la repartición 
de responsabilidades domésticas, de cuidado para com-
patibilizarlo con el empleo remunerado. En este sentido 
las cooperativas pueden ser un canal de sensibilización, 
sobre la importancia de cambiar estos patrones cultu-
rales y por sobre todo vivir estos valores de equidad de 
género dentro de las propias cooperativas”.
La disertante reflexionó que como sociedad necesita-
mos afrontar este problema de inequidad que afecta a 
las mujeres, y que los hombres de nuestro país deben 
asumir una mayor cuota de responsabilidad en las tareas 
domésticas y de cuidado para equilibrar las responsabi-
lidades.
Enfatizó que el sector cooperativo puede dar una gran 
contribución en todos los ámbitos para reducir estas 
brechas de inequidad de género.

jeres cooperativistas han avanzado muchísimo. Las coo-
perativas son el lugar donde la mujer, sea ama de casa, 
independiente o profesional, encuentra un espacio y una 
forma de poder acceder a recursos económicos”, resaltó.
Sugirió aferrarse a la Constitución Nacional, ya que es 
la normativa más importante. Además, recomendó re-
pensar estrategias, porque ha habido confusiones con-
ceptuales e interferencias y eso puede perjudicar en el 
avance los logros y los objetivos trazados como colecti-
vo de mujeres en la sociedad. “Lo que buscamos, de ma-
nera complementaria con los varones, es una sociedad 
con mayores oportunidades, una sociedad con mayor 
bien estar”, resaltó.
Insistió en la necesidad de repensar las estrategias de 
acuerdo al contexto político, social y económico por-
que se presentan nuevos desafíos. “Es muy importante 
que sigamos mirando las estrategias que podamos im-
plementar, principalmente en la búsqueda de espacios 
electivos y también todo lo que implica la construcción 
de una sociedad, donde la pobreza ha aumentado, donde 
sigue teniendo rostro femenino y en donde hay mucha 
tarea pendiente aún”, dijo.
Reflexionó que para evitar retrocesos dependerá de 
la capacidad de repensar y reinventar estrategias para 
seguir trabajando y no bajar la guardia. “Es necesario 
asumir nuevas realidades y nuevas formas de partici-
pación, indicó.

L a Dra. Cristina Muñoz, ex ministra de la Mujer, des-
tacó el trabajo desarrollado por el sector coopera-

tivo en la equidad de género. “Este sector es el que más 
avanzó de manera sistemática y perseverante. Las mu-

Mercedes Argaña, durante su disertación.

Cristina Muñoz, ex ministra de la Mujer.

Aumentar mujeres en 
la Economía formal
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E l evento se realizó del 15 al 20 de agosto en su 
predio tradicional en el Chaco central que desde 
hace un tiempo ya se vio beneficiada por el as-

faltado que pasa frente al acceso, favoreciendo así una 
mayor afluencia de personas. También se sintió un reno-
vado optimismo entre los participantes, sean organiza-
dores, expositores o visitantes, en general.
Es que los números ratificaron el éxito alcanzado, además 
de proyectar nuevos desafíos. Se registró un ingreso de 
19.291 pagantes confirmados por la organización. Unos 
150 expositores acompañaron al evento, 39 del sector ga-
nadero y los remates de animales colaboraron para que el 
final tenga un merecido destaque por los logros obtenidos. 

EVENTOS

EXPO RODEO TRÉBOL 2023

Vigencia ratificada de 
una muestra tradicional 
con gran proyección
CONCLUYÓ LA 47ª EDICIÓN DE LA EXPO RODEO TRÉBOL Y LOS NÚME-
ROS RATIFICARON NO SOLO LA VIGENCIA DE LA MUESTRA SINO SU 
GRAN PROYECCIÓN. Buenos negocios, excelencia genética en pista y gran 
afluencia fueron los puntos altos de este año, repitiendo así el éxito que la 
tradicional vidriera chaqueña viene desarrollando de manera progresiva.

El sector industrial, de comercio y de servicios, también lu-
ció con muchas novedades y las maquinarias exhibieron lo 
último en tecnología. Todo esto manteniendo dos caracte-
rísticas propias de esta muestra: el respeto por las tradicio-
nes de los pioneros y el cuidado del ambiente, incluso se ob-
serva la armonía posible entre ganadería con la Naturaleza.
Se observaron novedades de vehículos, artesanía, sec-
tor comercial y gastronomía, entre otros. La presencia 
de delegaciones locales, nacionales y extranjeras posibi-
litó reuniones de negocios, además del componente de 
capacitación, con charlas y orientaciones para la trans-
ferencia de tecnología, sin olvidar la acogida que tiene el 
visitante al predio.
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L a empresa DLS Motors completó cuatro presencias 
en la exposición más antigua y vigente del Chaco, en 

coincidencia con el mes aniversario para lo cual además 
de exhibir maquinarias, se anunciaron varias promocio-
nes. Roberto Álvarez, jefe de Ventas del área Comercial 
de Maquinarias Agrícolas de la firma, ponderó la bue-
na aceptación que tienen las unidades y el crecimiento 
sostenido que viene registrando DLS Motors en la zona. 
“Estamos bien presentes en el Chaco. Vamos poco a 
poco incorporando más en servicios de posventa que 
siempre solicitan clientes, sobre todo en la línea de re-
puestos. Poco a poco entramos más y la idea es contar 
con una sucursal para atender bien a los clientes, tanto 
de las colonias como de los alrededores”. Sobre la pre-
sencia en la 47ª edición de Expo Rodeo Trébol, subra-
yó que para esta ocasión llevaron tractores de la línea 
Farmtrac, resaltando los de pequeñas potencias, de 30 
HP a 60 HP. Además, destacó las líneas tradicionales de 
DLS que vienen representando y presentando desde 
su incursión en la región, en especial aquellas unidades 
de 45 HP a 150 HP, así como soluciones para otras ta-
reas, como implementos y equipos de la línea Maine-
ro, posicionados para henificación. “Tienen muy buena 

aceptación en el suelo chaqueño. Entraron muy bien en 
la zona de Paratodo y desde el año pasado cada vez se 
ven más unidades y cada vez la gente pregunta más por 
estos equipos. Incluso durante los días de la muestra, los 
visitantes preguntaron bastante”. Reiteró que durante 
este mes hay precios especiales por el aniversario de la 
empresa. “DLS Motors completa ocho años y ofrece des-
cuentos de hasta casi el 25 %. Es una oportunidad que 
los clientes pueden aprovechar”, finalizó.

Cuarta participación de DLS Motors con promociones por mes aniversario



En lo tradicional, siguió la trasmisión de generación en ge-
neración de algunas costumbres, así como recordatorios 
a los primeros colonos. Así, se desarrollaron actividades 
como cabalgatas o incluso también competencias como 
lazo y otros. Otros atractivos para la familia estuvieron pre-
sentes, así como números artísticos y eventos en paralelo.
En ganadería, ingresaron 348 ejemplares. Del total, 279 
fueron bovinos, 40 ovinos, 23 equinos y 6 bubalinos. 
Los remates contribuyeron al éxito. La “Noche blanca” 
ofreció ejemplares de las razas Brahman y Nelore, con 
un volumen de negocios de G 979 millones. La feria 
“Multirrazas” registró G 808,8 millones y la de Criollos, 
G 545 millones. El animal más caro de esta edición fue 
un Braford, vendido por G 78 millones; el segundo, un 
Santa Gertrudis, por G 48 millones; y completó podio en 
negocios ganaderos, un toro Brahman, G 42 millones. En 

Criollos se pagó hasta G 29 millones. Todo esto, al mar-
gen de lo observado en pista, de una calidad excelente 
en cuanto a evolución genética.
La inauguración oficial fue el sábado 19 y contó con la 
presencia de las nuevas autoridades del país. Se apro-
vechó la tribuna para dar a conocer algunas inquietudes 
tales como la necesidad de continuar con más obras para 
la región. Se resaltó el potencial productivo de la zona, 
así como el compromiso de seguir apostando por el país 
para su desarrollo. Desde la organización se resaltó el 
éxito de esta edición y se anticipó que ya empezaron a 
trabajar para el siguiente año, siguiendo la filosofía de 
seguir sumando y fortalecerse más, ratificando así la vi-
gencia de la Expo Rodeo Trébol. Mención aparte para la 
distribución de espacios que evidenció el crecimiento de 
la muestra que apunta a más logros.
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L a firma Tape Ruvicha fue otra de las protagonistas en 
la muestra chaqueña, destacándose la marca New 

Holland, con sus líneas de tractores TT, estrechos para 
facilitar la operación con versatilidad, y TL, para las más 
variadas tareas de cultivo. Miguel Ángel Verdini, geren-
te de la marca New Holland en Tape Ruvicha, ponderó la 
exposición y resaltó el potencial que tiene la producción 
en la zona. “Por ser mi primera vez en la región, me llamó 
la atención la participación de todas las marcas que con-
forman el ambiente agrícola, la cantidad de maquinaria 
traída, la disposición de los stands. Es una exposición que 
tiene muchos stands con muy buena representación en 
todas las marcas y se nota que está creciendo año tras 
año y que, probablemente, con el tiempo, esto se expan-
da más, considerando el potencial de la región, porque 
hay posibilidad de crecer más en términos de siembra, de 
cosecha, etc. etc., por lo que, considero que con el tiempo 
esta exposición va a incrementar el volumen de los stands 
presentes”, subrayó. Con respecto a la participación de 
New Holland en Rodeo Trébol, indicó que la idea es, ade-
más de atender a cooperativas y clientes, estar presente 
para dar más identidad a la marca, dar volumen para que-
dar en el imaginario colectivo de los clientes y tome fuer-
za, subrayó. “Estamos con una cantidad de máquinas im-
portantes que cubren en términos de HP, de caballos de 
fuerza, toda la gama que necesita el productor en el Cha-
co. Tenemos tractores de baja y media potencia como los 
TT, la serie 30 y la serie TL. También los tractores de ma-
yor potencia, más específicos, con otro tipo de tecnología 
que sirven para trabajar con grandes implementos y en 
extensiones más amplias, para cubrir cultivos como maíz 
y soja”, subrayó. Finalmente se mostró optimista por se-
guir concretando ventas y, sobre todo, que el cliente “se 
sienta satisfecho, que se vea representado por la marca 
en todo Paraguay y mantener el contacto fluido con él, 
ayudarlo, asesorarlo, porque sin él, no somos nada. Es lo 
más importante para nosotros”.

E l Grupo Rieder participó una vez más en la mues-
tra, ofreciendo maquinarias y equipos para res-

ponder a las más diversas y exigentes tareas en el sue-
lo chaqueño. En el stand, recibió al equipo de Campo 
Agropecuario Multimedia, Rodrigo Romero, jefe de 
la sucursal de la firma en Loma Plata. “Participamos 
nuevamente en la Expo Rodeo Trébol con todos los 
productos, maquinaria y también vehículos. Presen-
tes, como cada año en este evento productivo”. Indicó 
que la compañía viene siguiendo de cerca la evolución 
de la agricultura en el Chaco, por lo que constante-
mente brindan las unidades más adecuadas para cada 
situación. “En el segmento de la producción presen-
tamos tractores de la marca Valtra, ya conocidos en 
la zona. Como grupo estamos presente desde hace 
varios años y permanentemente ofrecemos nuevos 
modelos que puedan ser utilizados en el campo, tan-
to en la agricultura como en otros tipos de trabajos 
ganaderos”. Resaltó que durante la Expo Rodeo Tré-
bol estuvieron con buenas promociones de compra, 
en especial financieras. “Tenemos convenios con las 
grandes cooperativas de la zona y con varios bancos 
de los cuales recibimos el apoyo para buenas finan-
ciaciones”, indicó. Invitó a la gente a acercarse a la 
sucursal para conocer más detalles de las propuestas 
que tiene el Grupo Rieder para la producción, pues las 
facilidades siguen más allá de esta muestra, además 
de acceder a otras novedades. Finalmente, agradeció 
a los directivos de Rodeo Trébol por la invitación y a 
los clientes por visitar el stand.

Grupo Rieder, con unidades Valtra 
para potenciar la producción

EVENTOS

Tape Ruvicha, para fortalecer 
presencia de New Holland en 
suelo chaqueño
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E ntre los regresos que se dieron en la presente edición 
de la Expo Rodeo Trébol se destacó la firma CMP que, 

a su vez, retornó con varias novedades, algunas verdade-
ras innovaciones para el territorio chaqueño, además de 
equipos y otras soluciones conocidas en la región. Iván 
Amarilla, de la parte de Ventas de CMP, resaltó la alegría 
de volver después de un corto tiempo y con nuevas pro-
puestas. “Estamos entusiasmados porque retornamos con 
productos nuevos. Entre estos, las mallas agrícolas para 
fardos. Manejamos varias medidas, pero la que más fre-
cuentemente se demanda es de 1,23 m y de 1,30 m de an-
cho, en ambos largores, 3.000 y 3.600 m. Las mallas son de 
origen portugués, de la empresa Exporplás, que represen-
tamos en el país y que venimos probando desde hace unos 
meses con nuestros clientes, con muy buena aceptación 
y a un muy buen precio, dentro de lo que se maneja en el 
mercado de mallas para el Chaco”, recalcó. Incluye redes e 
hilos. También reiteró las otras soluciones ya conocidas por 

el usuario local. “Siempre estamos con las geomembranas. 
Se emplean en muchos usos, como lo que sea instalación 
para reservorio, muy queridos en esta parte del país, o para 
comederos, nuestros ‘geo-comederos’ para confinamien-
tos intensivos y a campo. También estamos presentes con 
la línea de tanques Rotor, del fabricante argentino y que 
siempre traemos para almacenamiento y transporte de 
líquidos. Estos tanques son muy apreciados en la zona por-
que realmente soluciona problemas en la distribución de 
agua. Incluso, hasta ahora seguimos viendo unidades que 
vendimos hace fácilmente 10 años”, resaltó. Finalmente, 
mencionó otro segmento en donde pisa fuerte CMP en el 
Chaco, los silobolsas de la línea Agrinplex. “Estamos muy 
contentos con el crecimiento que está teniendo. Vemos 
una mayor demanda en los últimos tres años, conectando 
gente nueva, tanto clientes como prestadores de servicios, 
a quienes agradecemos su preferencia”. Además, reiteró 
los agradecimientos a la organización y a las visitas al stand 
durante la Expo Rodeo Trébol 2023, a la par de ratificar el 
compromiso que tiene la compañía para seguir de cerca la 
evolución productiva en la región Occidental.

E ntre los lanzamientos para la zona observados duran-
te la Expo Rodeo Trébol 2023, estuvo el pulverizador 

autopropulsado AVOLA 2500 de la marca Baldan, repre-
sentada en nuestro país por la firma Tracto. Marcos Soto-
mayor, asesor comercial de la firma para el Chaco central, 
recibió al equipo de Campo Agropecuario Multimedia 
para brindar detalles del nuevo equipo. “Se trata de un lan-
zamiento de la línea Baldan que cuenta con un motor de 
190 HP, con 30 m de barra y 2.500 litros de carga”, indicó. 
De igual forma, resaltó que durante la muestra concurrie-
ron al stand representantes de fábrica y diversos clientes 
de la región, quienes observaron las novedades. “Nosotros 
aportamos las recomendaciones de nuestras soluciones 
para lo que sería nuestro rubro de ganadería y agricul-
tura”, refirió. Tracto brinda respuestas a una infinidad de 
situaciones, dada que se trata de una compañía multimar-
cas para diversas necesidades. Parte de ese abanico se ob-
servó en la feria, con propuestas como los tractores Lovol 
o la línea para construcción o preparación de terreno, así 
como alambres de la marca Morlan, lubricantes de la línea 
Lubrax y todo lo que sea equipo de henificación o mixers. 
“Contamos con dos sucursales en el Chaco, en Filadel-

fia y en Loma Plata, donde los clientes pueden acercarse 
hasta nuestros compañeros en los mostradores y recibir 
la solución que está requiriendo en repuestos o asesora-
miento”. Finalmente agradeció la visita recibida y felicitó a 
la organización por el éxito de la muestra, en esta edición 
que también tuvo el apoyo de Tracto, “como venimos ha-
ciéndolo de forma continuada, presentando productos y 
soluciones para productores de la zona”, subrayó.

Tracto con lanzamiento Baldan en pulverizadores

Retorno de CMP con 
importantes novedades
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