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A LA VANGUARDIA
AGROTECNOLOGICA

na vez mas, Innovar Feria Agropecuaria
U estuvo a la altura de las exigencias de un
mercado avido por conocer novedades agrotec-
noldgicas. El concepto y la naturaleza que sirvié
de base para la constituciéon de este evento es
quizas el principal activo que tiene y que le per-
mite seguir gozando de buena salud, sobre todo
consolidandose cada vez mas como el epicentro
del mundo de los agronegocios.
Unas 250 expositoras y alrededor de 600 mar-
cas sentaron las bases sobre las que se cimentdé
una edicién exitosa y que proyecta a seguir cre-
ciendo, desde la dptica quizas no, por ahora, del
espacio, sino de concentrar todo lo novedoso del
sector y aumentando el interés del publico, de las
empresas, de los profesionales y técnicos y de los
productores. Esa fidelidad a sus principios y obje-
tivos originarios contribuyen a sumar los logros.
Y esa “lucha” por estar a la vanguardia agrotec-
nolégica se palpa, se siente, se ve incluso en el
compromiso de las personas e instituciones in-
volucradas, en donde nunca se esta inmévil, sino
qgue hay una dindamica por avanzar. Esa “lucha” se
observa entre los expositores que se esmeran
por ofrecer lo mejor y Ultimo para el mercado. En
fin, es un conjunto de acciones y decisiones por
elevar la vara en el siguiente nivel mas alto.
Y si en medio de este crecimiento, desde la orga-
nizacién destacan la contribucién que han tenido
y tienen aliados estratégicos como los medios de
prensa para la difusiéon de las novedades, entre
los reconocimientos esta Campo Agropecuario
Multimedia, ademas de sentirnos inmensamente
honrados, nos compromete a seguir en la misma
lineay asi, entre todos, fortalecer al sector vy, por
ende, a toda nuestra querida nacion.
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Asamblea de
Fecoprod

a Federacion de Cooperativas

de Produccion (Fecoprod) Ltda.
realizé su Asamblea General Ordi-
naria que incluyo la eleccion de un
nuevo cuadro directivo para el si-
guiente periodo. De igual forma, se
puso a consideracién de los asam-
bleistas la memoria y el balance del
ejercicio fenecido. Este fue el acto
asambleario nimero 51 de la orga-
nizacion. El evento se desarroll6 el
martes 16 de abril, en el Centro de
Eventos del Paseo La Galeria (Asun-
cion). Las cooperativas asociadas en-
viaron a sus representantes quienes,
en funcién de delegado asambleista
asignado por cada socia, dieron su
aprobacion a la gestion de la comi-

sion directiva saliente y brindaron el
voto de confianza a la nueva conduc-
cion de la Fecoprod. Ademas de la
aprobacion anual 2023 y la eleccién
de autoridades, también se procedio
a la distribucion de cargos. Seguiin un
informativo institucional, el Consejo
de Administracion para el periodo
2024 - 2026 quedd constituido con
la reeleccion de Alfred Fast como
presidente; Heinz Alfred Bartel
vicepresidente; Roberto Lang, secre-

tario y Shunji Yamada, tesorero. Los
vocales titulares son Ronald Reimer,
Wilfried Duick y Valdir Wottrich. En
tanto, la primera vocal suplente es
Simona Cavazzutti y el segundo vo-
cal suplente, Rubén Zoz. La Junta de
Vigilancia esta presidida por Harry
Bartel, con Atilio Goémez, como se-
cretario. Ademas, Mirna Lovatti y
Juana Meza, quedaron como vocales
titular y suplente en la conformacion
de las autoridades de Fecoprod. CA

Sobrecostos en transporte por ineficiencia

a ineficiencia en la frontera de-

bido a la falta de coordinacion
entre organismos intervinientes ge-
nera sobrecostos para el transporte
terrestre, segun lo debatido recien-
temente en un encuentro regional
sobre logistica. En efecto, “el por-
centaje promedio de los sobrecos-
tos generados por la ineficiencia en
el proceso fronterizo se situa en un
31%. Mientras que, con una logistica
eficiente, Paraguay podria ahorrar
casi 100 millones de délares al afo,
lo que equivale a construir un nuevo
puente entre Foz de Iguazu y Ciudad
del Este, cada 12 meses”, destaco Fa-
bio Fustagno, director de la Camara
de Comercio Paraguay Brasil (CCPB),
durante su participacion en el “Semi-

nario sobre Transporte Internacional
por Carretera, Corredor Bioceanico
y Gestién Coordinada de Fronteras”,
celebrado el pasado jueves en Foz do
Iguacu, Brasil. Seguin Fustagno entre
las razones del sobrecosto se encuen-
tran las demoras en los pasos de fron-
tera, las tasas por traslados a puertos
privados internos en Paraguay, el
monitoreo de camiones exigido por la
Aduana, las tasas por apertura de re-
gistro y la tasa de aduana paraguaya
por transbordo en depdsito Franco
Paraguayo. Agregé ademas que otras
dificultades detectadas son la tasa
portuaria (% sobre valor de la mer-
caderia), las dimensiones maximas
permitidas de los vehiculos, la falta
de infraestructura, los procedimien-
tos inadecuados, la falta de comuni-
cacion entre los diferentes publicos
intervinientes, el insuficiente nimero
de funcionarios en las instituciones,
incentivos para la eficiencia de em-
presas concesionarias de los servicios
publicos, la no aplicacion de acuerdos
y los seguros mas caros. Para abor-
dar esta problematica, el directivo de
la CCPB propuso la creacion de un
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Observatorio Permanente del Trans-
porte Internacional por Carretera
para Paraguay y Brasil, compuesto
por el sector publico y privado. Este
observatorio permitiria visibilizar e
intercambiar informacién sobre el
cruce de fronteras, proporcionando
elementos para el analisis y estudio
de las ineficiencias, con el objetivo de
reducir los costos logisticos y mejorar
la competitividad de los productos.
Fustagno destacé ademas que para
lograr una logistica eficiente se ne-
cesitan tres pilares: Infraestructura
adecuada, procedimientos eficientes
con sistemas y tecnologia adecuados,
y personas idéneas, bien remunera-
das, con buena voluntad y compro-
metidas. Otra de las soluciones pre-
sentadas durante el Seminario para
las cargas que cruzan las fronteras
fue la adopcién del sistema TIR, pro-
ducto de un acuerdo entre las Nacio-
nes Unidasy la IRU - organizacion pri-
vada que representa los intereses de
mas de 3,5 millones de operadores de
transporte en mas de 80 paises. Este
sistema se cred para evitar estos pro-
blemas fronterizos en Europa tras la
Segunda Guerra Mundial y facilité la
reconstruccion europea. CA
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Envios de maiz, con tendencia a la baja

n el primer trimestre del ano

las exportaciones de maiz si-
guen disminuyendo, ya que fueron
embarcadas 290.199 toneladas, en
comparacion con las 442.148 tone-
ladas enviadas entre enero y marzo
de 2023, equivalente a un 34% de
merma, de acuerdo con el Informe
de Comercio Exterior de la Camara
Paraguaya de Exportadores y Co-
mercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco). Sonia Tomassone,
asesora de Comercio Exterior de
Capeco, explicé que esta merma se
debe a cuatro factores: los agricul-
tores estan concentrados en la co-
secha de la soja, estan aguardando
mejores precios para comercializar
su produccion, la menor produccién
en comparacion con la zafra 2022y
las demoras logisticas por la bajante
de los rios y problemas en las fron-
teras por la huelga de los funciona-
rios del Ministerio de Agriculturade
Brasil (MAPA). Afladié que esta dis-
minucion de 151.949 toneladas en
el volumen exportado también se
tradujo en unareduccién de USD 54
millones en el ingreso de divisas, en
comparacion con el mismo periodo
de 2023. “La baja en los precios in-
ternacionales también se refleja en
esta disminucion del ingreso de di-
visas. El promedio de precios de los
primeros tres meses del 2023 fue de
243 USD/ton y en los primeros tres
meses del 2024 fue de 183 USD/
ton”, preciso. La zafra 2022 tuvo un
record de 6,4 millones de toneladas
de produccion y se estima que la
campafa 2023 solo alcanzé 5 millo-
nes de toneladas (a confirmar al cie-
rre de las exportaciones de maiz).
Anadié que los envios de maiz zafra
2023, cuyo periodo de exportaciéon
se computa desde mayo 2023, al-
canzaron a marzo de este afio un vo-
lumen de 3,5 millones de toneladas
versus las 4.6 millones exportadas a
marzo de 2023. Con respecto a des-
tinos, Brasil mantiene su liderazgo
como el principal, con el 40% de

participacién del total de los envios.
Le siguen Chile (23%), Corea del Sur
(13%), Uruguay (10%), Pera (5%) y
otros como Vietnam, Japén, Mau-
ricio, Camerun, Arabia Saudita, Se-
negal, Cabo Verde y Colombia, con
lo cual se observa un mayor envio
a mercados de extrazona y una di-
versificacion de los destinos. Final-
mente, el informativo institucional
da cuenta que en total 87 empresas
fueron responsables de las exporta-
ciones del grano zafra 2023 al mes
de marzo de 2024. Copagra, Cargi-
Il'y Agrofértil lideran la lista con el
14%, 13% y 12% de participacion,
respectivamente, seguidos por
Merco (11%), LAR (7%), ADM (6%),
Cofco (5%), entre otros. El ranking
terrestre lo encabeza Agrofértil con
el 22% de participacion, seguido por
LAR (15%), C. Vale (6%), Ovetril y
Coopasam (5%), entre otros.

En otro informe con datos de
Comercio Exterior de Capeco, el
primer trimestre del afio Paraguay
exporté 2.5 millones de toneladas
de soja, que es superior a lo em-
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barcado en el mismo periodo de
2023; sin embargo, se percibe que
las salidas de los granos se van ra-
lentizando debido a la bajante de
los rios y a las demoras en el paso
de la frontera Ciudad del Este/Foz
de Yguazu, araiz de la huelga de los
funcionarios del Ministerio de Agri-
cultura de Brasil (MAPA). En efec-
to, hasta marzo Paraguay exporté
894.392 toneladas mas de soja, en
comparacién con el mismo periodo
de 2023, cuando se habian embar-
cado 1.6 toneladas. Sin embargo,
se dan algunas inquietudes en el
desalijo de mercaderias. “Si bien ha
aumentado el procesamiento de la
soja a nivel local, estas demoras lo-
gisticas también afectan a los deri-
vados de la soja (aceites y pellets)’,
precisé Tomassone. A pesar de esta
circunstancia, la soja genero divisas
por valor de USD 1013 millones, es
decir, USD 76 millones mas que lo
generado hasta marzo de 2023. La
soja paraguaya tiene a Argentinay
Brasil como destinos en donde se
acaparan los destinos. El 73 % de
las exportaciones fue Argentinay el
8 %, a Brasil. El resto fue embarca-
do a mercados de extrazona: Rusia,
Peru, EE.UU,, Corea del Sur y Chile.
En ranking, Cargill sigue liderando
la némina de exportadores de soja
en grano con el 17 % de participa-
cion, seguido por Viterra (11 %),
Copagra y Bunge (8 %), LDC, ADM
y Agrofértil (6 %) entre otros. En
cuanto a las exportaciones via te-
rrestre, LAR se sigue posicionando
como el lider del ranking con el 34
% del total enviado por esta via, se-
guido por Agrofértil (23 %), Agroin-
dustrial La Paloma (13 %), Cargill
(7 %), Agroser (6 %), entre otros.
En total, 34 empresas fueron res-
ponsables de las exportaciones del
grano al tercer mes del afio. Cabe
resaltar que al cierre de este infor-
me existieron embarques aun no
finiquitados cuyos datos se compu-
taran en el informe de abril. CA
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Spiroplasma recorta la
produccién de maiz argentino

L a bacteria sin pared celular responsable del acha-
parramiento del maiz esta causando estragos en la
produccién del cereal. Un mes atras la Bolsa de Comer-
cio de Rosario estimaba unos 57 millones de toneladas,
y asi superar el anterior récord productivo de 52 millo-
nes de toneladas de la camparia 2020/21. Sin embargo,
debido a Spiroplasmay su vector, la chicharrita del maiz,
ahorala BCR estima 50,5 millones de toneladas, a partir
de un rinde promedio nacional de 7.044 kg/ha (una cai-
dade 650 kg/ha) y 225.000 hectareas que se restan del
area destinada a la cosecha del grano debido al efecto
de laenfermedad. También la Bolsa de Cereales de Bue-
nos Aires redujo la proyeccion y la ubicé en 49,5 millo-
nes de toneladas. Con este nUmero, la cosecha 2023/24
estaria en el quinto lugar entre las mejores produccio-
nes de maiz de Argentina, superando en 14,5 millones
de toneladas al malogrado ciclo anterior.

El dafio por spiroplasma es inédito en Argentina. Cha-
co es probablemente la provincia mas afectada. La si-
tuacién es un poco mejor en Santiago del Estero, pero
también es grave. Otras dos provincias afectadas del
norte argentino son Salta y Tucuman. Asimismo hay
danos de importancia en el centro y norte de Cérdoba
y Santa Fe, dreas que un mes atras se consideraban con
posibilidades de muy buenos rindes. En el primer caso
se ha dejado de lado la posibilidad de superar los 20
millones de toneladas, en tanto en Santa Fe se esperan
pérdidas por 460.000 toneladas.

Cayeron los envios de animales
a faena durante marzo

e acuerdo con las estadisticas de movimiento de

hacienda publicadas por el SENASA, 1.035.705
animales fueron remitidos a plantas de faena, cifra que
en nimeros absolutos representa una caida del 18,8%
respectode los 1.274.772 vacunos registrados en marzo
de 2023. Sin embargo, ajustado por dias habiles, el ritmo
diario de envios se ve reducido en un 10,6% interanual
y en unos 5 puntos mensuales. En relacién a marzo del
ano pasado, las mayores caidas se registran en vacas
(-18,7%) y en novillos (-15,6%). En tanto, los precios de
la hacienda retrocedieron en marzo comparados con el
afio pasado. El indice General del Mercado Agroganade-
ro (IGMAG), que pondera las cotizaciones de las distintas
categorias de hacienda comercializadas en el mercado
con destino faena, cerrd marzo en un promedio general
de $1.430 el kilo que, comparado con las referencias de
marzo de 2023 llevadas a valores de hoy ($1.587,65), re-
presenta una caida real del 10% interanual.
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ontinuda la cosecha de los planteos tempranos de

maiz con destino grano comercial con excelen-
tes resultados en laregiéon nicleo del area agricola. Al
presente, se ha cosechado el 15,3 % del total nacional
estimado con un rendimiento promedio de 8.840 kg/
ha. Asimismo, contintia el andlisis de la distribucion
del area afectada por el complejo de virus y bacterias
asociados a la chicharrita, que ha determinado una
nueva baja en las proyecciones de produccion.
Hasta ac3, la superficie de fecha tardia que luego
del ataque de la plaga cambié el destino de grano
comercial a forraje, asciende a 150 mil hectareas
solo en el centro-norte de Santa Fe y norte de Cor-
doba. Asimismo, los reportes tanto del NEA como
del NOA continuan a la baja, por el efecto de la en-
fermedad vy a raiz del estrés termo-hidrico. En las
ultimas tres semanas, el rendimiento promedio
esperado para esas zonas disminuyé un 30 % para
la superficie cosechable. En este contexto, la nueva
proyeccion de produccién de la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires es de 49,5 millones de toneladas,
lo que significa una reduccién de 7 millones de to-
neladas respecto de la proyeccién inicial.

a produccién nacional de leche cayé 17,8 % en

febrero frente al primer mes del afio. Con res-
pecto al afo pasado muestra una disminucién inte-
ranual del 15%, la mayor del Gltimo lustro, segiin un
relevamientorealizado por laasociacioncivil CREA.
La causafue laolade calor de finales de eneros y los
costos impactados por la devaluaciény la inflacion,
indica el reporte de la entidad. Las proyecciones no
son alentadoras. CREA prevé parael periodo marzo
ajunio un descenso del 14% con respecto al mismo
periodo de 2023. Sin embargo, a diferencia de las
proyecciones a nivel nacional, una encuesta de la
entidad revela que la mayor parte de los empresa-
rios lecheros se muestra optimista con respecto al
futuro. Casi la mitad de los consultados indicé que
en el proximo cuatrimestre prevé incrementar la
produccién de leche en base fundamentalmente al
crecimiento del rodeo propio, mejoras en el disefio
de dietas e inversiones destinadas a incrementar el
confort de las vacas, entre otros items.
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ENTREVISTA

Seguiremos creciendo
aNo a ano para consolidar
a Innovar como la feria
lider a nivel nacional

CARLOS GOMEZ FRETES, GERENTE GENERAL DE INNOVAR FERIA AGRO-
PECUARIA, HABLA DE LOS RESULTADOS SATISFACTORIOS DE LA ULTI-
MA EDICION Y NOS COMENTA LOS OBIJETIVOS, estrategias y planes que
estan impulsando el crecimiento y la innovacion en esta feria lider en su
rubro. “Seguiremos creciendo afno a ano. La apuesta es seguir consolidan-
do a Innovar como la feria lider a nivel nacional”.

CARLOS GOMEZ, Gerente General de Innovar. *
_ P. ¢(Cuales fueron los principales objetivos
gue se establecieron en la ultima edicién de In-
novar y en qué medida se lograron?

_ R. Innovar Feria Agropecuaria fue creada para ser el
lugar por excelencia para la produccion y los agronego-
cios del Paraguay. Creo que se posiciond entre los pro-
ductores como un poderoso escenario interactivo del
desarrollo agropecuario. Este fue y seguira siendo uno
de los objetivos principales de la feria, como una plata-
forma muy eficiente para todos los productores y los
empresarios. Buscamos que sea unaferia bien dirigida al
sector y hoy esta siendo foco de los buenos negocios y la
transferencia de conocimientos donde la gente interac-
taa sus formas y maneras de producir.

_ P. ¢(Cual fue la estrategia de marketing utili-
zada para promocionar la exposicién y cémo
contribuy6 al éxito del evento?

_ R. Nuestro principal marketing es la fortaleza de las 50
empresas organizadoras de la muestra, integrantes de la
Union de Empresas Agropecuarias (UEA). Esa platafor-
ma da mucha credibilidad y confianza a todo el sector.
Ese es nuestro marketing muy particular que hizo que la
exposiciéon tenga un crecimiento sostenido en exposito-
res y visitantes durante estas seis ediciones. Es el mejor
marketing que tiene Innovar.

También rompimos un poco el molde en el agronegocio
paraguayo en apostar a la comunicacion. Invertimos en
eso, tuvimos buenos resultados y seguimos trabajan-
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do ano tras ano en diferentes frentes para lograr una
dindmica entre el expositor y el productor. Buscamos
descubrir el mejor lenguaje y sobre esa base avanzamos
en forma acertada en las comunicaciones para generar
interés y negocios. Ese trabajo nos lleva meses para que
se visualice el producto Innovar Feria Agropecuaria.
Innovar es una feria sin fines de lucro, todo el ingreso es
destinado a la logistica para mejorar la calidad y el 100%
de las recaudaciones de las entradas son orientadas a una
causa solidaria. Este ano se destiné a la Escuela Agricola
de Minga Guazu, para la formacion de los jovenes que a
futuro seran involucrados en el sector agropecuario. El
target de la feria siempre fueron los productores, hijos de
productores, empresarios, comitivas extranjeras, maqui-
nistas, operarios, técnicos y estudiantes universitarios.

_P. ¢Cémo logran involucrarse con los exposi-
tores?

_ R. Laferia tiene un proceso de armado de 60 dias y el
desarrollo es de cuatro dias en horario continuado de
8:00 a 18:00. Esta edicion nos hizo trabajar mucho, ya
que crecio bastante en cantidad de expositoresy ala par
lainteraccion entre profesionales, productoresy empre-
sarios expositores. También estuvimos atentos a un pro-
blema climatico que se dio el jueves, se implementaron
las estrategias previstas para este tipo de contingencia
y no pasé a mayores. Pasé la tormenta, y ese mismo dia
la gente siguid llegando y concretando negocios. Lo mis-
mo ocurrio el viernes y cerramos una feria estupenda y
fabulosa. Estamos muy contentos, porque demostramos
una vez mas que Innovar impulsa la tecnologia, que real-
mente hace un aporte preciso para dar soluciones en el
campo de los productores del Paraguay.

_P. ¢Cual es tu vision para el futuro de la expo-
sicion? ¢(Hay planes para expandirla, diversifi-
carla o mejorarla de alguna manera?

_ R. Seguiremos creciendo afio a afo. La edicion 2025

INNSBVAR
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serd del 18 al 21 de marzo. La apuesta es seguir crecien-
do y consolidando a Innovar como la feria lider a nivel
nacional, promoviendo el trabajo silencioso de los pro-
ductores de todo el pais y por supuesto ser un puente
para el acceso al conocimiento, ciencia y tecnologia para
tantas personas que aman el mundo agro sin olvidar que
lo mas importante es concretar mas y mejores negocios
a nivel nacional, regional e internacional. CA
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AGROSHOW COPRONAR

Suma de conocimiento con
Innovacion tecnologica

LA EXPOFERIA ORGANIZADA POR LA COOPERATIVA DE PRODUCCION
AGROPECUARIA NARANJAL LTDA. (COPRONAR) COMPLETO 24 EDICIONES.
LA MUESTRA SE DESARROLLO DEL MIERCOLES 21 AL VIERNES 23 DE FE-
BRERO EN SU CAMPO EXPERIMENTAL EN LA LOCALIDAD DE NARANJAL
(ALTO PARANA). Como una forma de agregar valor al evento, en esta ocasion,
la organizacion aposto por intensificar la transferencia de tecnologia con la
realizacion de un seminario de dos dias, con disertantes locales e internacio-
nales. También se volvio a extender el horario de acceso hasta la noche, para
facilitar el ingreso de mas gente al predio, atendiendo las tareas en el campo.

nar convocé al publico a conocer las novedades
del campo, asi como a participar de diferentes
eventos preparados por las empresas expositoras, ade-
mas de concretar negocios. Desde la organizacion se re-
salto que la feria a campo abierto constituyd de nuevo la

I a XXIV ediciéon de la expoferia Agroshow Copro-
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principal referencia en esta region,
enfocando su objetivo de exponer la
produccion y la innovacion tecnolo-
gicade la agriculturalocal y nacional.
El campo demostrativo fue una pla-
taforma para exponer parcelas, =

www.campoagropecuario.com.py
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EVENTOS

maquinarias, equipos y servicios, como entidades finan-
cieras. Ademas, de vuelta se habilito el sector bajo techo,
colindantes al centro social paraemprendedores y otros
expositores, asi como los stands ubicados a cielo abier-
to, debajo de la frescura del area boscosa. Al menos 75
expositores de diversos rubros acompanaron la muestra
que repitié un horario extendido de 13 a 23.

SEMINARIO AGCROSHOW. Entre los atractivos de
esta edicion, se realizé un seminario con la premisa de
“Conocimiento es la semilla del campo”, en el centro so-
cial del campo experimental por dos dias, en el horario
de 14 a 18, siendo la recepcion y entrega de materiales
desde las 13:30. La agendaincluyé para el miércoles 21
temas sobre manejo de malezas resistentes; microbio-
logia, manejo de plagas y enfermedades y cobertura de
suelos, abonos verdes.

Para el jueves 22, la programacién incorporé diserta-
ciones sobre manejo de altas productividades; merca-
do de granos y fertilizantes y la importancia y el uso de
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microorganismos eficientes en la
agricultura regenerativa. Con res-
pecto al acto oficial de apertura se
establecié en la tarde del viernes
23y se anuncia la presencia de las
principales autoridades nacionales.
La extension del horario permitio el
ingreso de mas personas fuera de
las altas temperaturas.

VOLVER A GANAR PROTAGO-
NISMO. Esta ampliacion permitio,
por una parte, de no cortar las ta-
reas agricola todavia pendientes,
con cosechas de los cultivos de
temporada o al menos realizar algu-
nos trabajos a campo. Por otro lado,
se establecid, asi como el ano pasa-
do, un horario que permitié llegar
con la familia. Como punto flojo se
noté muchos espacios vacios y una
presencia disminuida del sector pe-
cuario, atendiendo que Copronar
impulsa una fuerte diversificacion
productiva.

Cabe recordar que la organizadora
Copronar lleva mas de 30 afos de
historia y que arrancé su Agroshow
con 10 ha y actualmente suma una
superficie de campo ferial de 25
ha, poniendo énfasis en ofrecer las
herramientas para fomentar y for-
talecer los agronegocios en el pais,
como sector en permanente evolu-
cién, por lo que eventos como esta
expoferia acompanan la dindmica
ofreciendo variadas innovaciones y
novedades tecnologicas. >

www.campoagropecuario.com.py
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desplego su amplio portfolio de

soluciones agricolas en Agroshow Copronar 2024

Agrotec estuvo presente en el Agroshow mos-
trando un novedoso stand con renombrados
defensivos agricolas que ofrece a los productores.
Diego Jacomo, coordinador de nutricion de la firma,
comentdé que durante la Gltima zafra realizaron varios
lanzamientos de nuevas tecnologias que puedan ser
de provecho para el agricultor que viene realizando
altas inversiones.

“Nos preocupamos siempre por el negocio del produc-
tor, y buscamos siempre que gane mas dinero y que pue-
da saldar sus cuentas, porque cada délar invertido tiene
un valor importante y siempre hay que apuntar esa re-
cuperaciéon’, preciso.

Sobre ese punto, el ingeniero profundizé que cuentan con
soluciones tales como la linea Stoller para la soja, ademas
de la renombrada marca de fertilizantes diferenciados

18 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Abril 2024

MicroEssentials y los hibridos Pio-
neer. Acoté que la productividad en
el distrito de Naranjal se encuentra
bastante bien pero que los precios
de los granos no estan acomparando
mucho, por lo que aseverd que sera
importante que el productor realice
de buena forma la ecuacién a la hora
de hacer los negocios.

Finalmente, aproveché para agrade-
cer a los productores que se acerca-
ron al stand de Agrotec para cono-
cer sus innovaciones, y recomendo
continuar confiando en las nuevas
apuestas que realiza la empresa para
el bien del campo paraguayo. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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IN NOVAR 2024

Innovar 2024, la feria que
lideré con tecnologia y

convocatoria

INNOVAR 2024 SE ERIGIO COMO EL EPICENTRO DEL PROGRESO
AGRICOLA. Esta feria agropecuaria que se realizé del 19 al 22 de marzo
en Yguazu, Alto Parana reflejo el avance tecnologico y el crecimiento
sostenible en el campo. Para los organizadores los resultados fueron al-
tamente positivos y optimistas para todos los actores y participantes.

novedades en semillas, fertilizantes, maquina-

rias, integracion digital y produccién animal for-
maron parte de la sexta edicién de Innovar Feria Agro-
pecuaria que culminé con éxito y reunié a unos 27.000
visitantes con 283 expositores y mas de 600 marcas. La
muestra mas relevante del pais tendra su séptima edi-
cion del 18 al 21 de marzo de 2025.

T ransferencia de conocimientos tecnoldgicos,
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El presidente de la Union de Empresas Agropecuarias
(UEA), Raimundo Llano, brindé un balance de la Innovar
2024 con énfasis en la respuesta de expositores y publi-
co, que manifestaron su satisfaccion al ver un evento de
calidad superior y con la vara bien alta, aguardando la
proxima edicién, que sera del 18 al 21 de marzo de 2025.
“Cerramos la sexta edicion con una alegriainmensa, a pesar
de las adversidades con el clima entre calores extremos y

www.campoagropecuario.com.py



un temporal. Ademas de las novedades que presentan las
empresas, también est4 el desafio nuestro como organiza-
dores, de brindar aspectos interesantes para nuestro pro-
ductor sacrificado, que todos los dias se levanta a la madru-
gada para salir al campoy hacer el trabajo noble de producir
alimentos para nuestra naciény para el mundo”, destaco.

SINERGIA VERSUS EXITO. Carlos Gémez, gerente
general expresd que con la sinergia entre organizacion,
expositor y cliente final -que es el productor o los em-
presarios- se logra un Paraguay vanguardista en el agro,
un pais positivo que produce y avanza. Gomez destacod
también la presencia de unas 27.000 personas en la edi-
cion 2024, y que las cifras de potenciales negocios se
multiplican por millones, pero que la comision directiva
prioriza abordar con ética esos nimeros.

El balance del estreno del pabelléon empresarial ubica a
la feria en uno de sus puntos mas algidos, al decir del ge-
rente general, puesto que las 31 empresas participantes
aseguraron su presencia para la edicion 2025, mas 8 que

estan en lista de espera, lo que obliga a perfilar espacios
expandidos con mejores comodidades.

Respecto del valor de las entradas simbdlicas, recalcé
que el beneficio va directamente a la Escuela Agricola
de Minga Guazu, para su area de agromecanica, y que
resulta una apuesta a la responsabilidad social que im-
pacta positivamente al entorno.

SALTO TECNOLOGICO EN MAQUINARIAS. Mas
de 650 maquinarias en exposiciéon y en dinamica refle-
jaron en la ultima edicién de Innovar la tendencia de los
productores de imprimir una tasa cada vez mas rapida
de renovacion en su stock para el proceso de cultivo y
cosecha, segun consigndé Claudio Gonzalez, gerente
técnico de Innovar 2024. “El salto tecnoldgico del agro
paraguayo es el reflejo de que el productor no paré de
adquirir tecnologia, de ver lo mejor; los rendimientos y
la eficiencia se superan tanto en maiz como en soja, y la
rentabilidad cada vez es mas fina en cuanto a los niime-
ros”, sostuvo el gerente técnico. >
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Agrofértil destaco en Innovar estrategias
orientadas a elevar la produccion en el campo

grofértil fue protagonista en Innovar 2024, con un

dindmico stand que ofrecié una amplia variedad de
soluciones, tecnologias y experiencias que aportan valor
al campo.
Con el firme propésito de continuar contribuyendo al
desarrollo de una agricultura mas eficiente y sostenible,
la firma recibié a los productores con sus nuevas pro-
puestas sin dejar de lado aspectos importantes relacio-
nados a la sustentabilidad.

PARA LA SOJA. Agrofértil promueve “una nueva
experiencia en semillas de soja” a través de la marca
Neogen (perteneciente al Grupo Don Mario), con lan-
zamientos de variedades que llegan a nuestro mercado
para redescubrir el potencial del cultivo, garantizando
mayor eficiencia, competitividad y calidad Respaldado
por marcas lideres.

PROMOVIENDO MUJER CON VALOR. Durante la
jornada de Innovar Mujer desarrollada el Gltimo dia de
la feria, Agrofértil también tuvo una participacién muy
destacada. Magali Mazé, coordinadora de Marketing de
Agrofértil, comentoé que la realizacion de este encuen-
tro fue a fin de destacar el mayor espacio que vienen
ganando las mujeres como lideres de la transformacion
del sector agricola-ganadero e impulsoras del desarrollo
econdmico y social.

En ese sentido, explicé que Agrofértil tiene un progra-
ma llamado Mujer con Valor que, junto con las politicas
internas y cultura corporativa, promueve la igualdad de
oportunidades entre hombres y mujeres en el ambito la-
boral, lo que les permitié obtener la Certificacién Edge
de Equidad de Género, posicionandose como la primera
empresa en Paraguay en certificarse bajo la metodolo-
gia de evaluacion global empresarial que fomenta la pa-
ridad de género en el empleo.
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“Somos la primera empresa en Paraguay en obtener
esta prestigiosa certificacién, la cual garantiza igual-
dad de oportunidades para hombres y mujeres en
nuestro entorno laboral. La iniciativa Mujer con Va-
lor no solo es un compromiso interno, sino que tam-
bién se extiende a nuestras clientas, mujeres lideres
que dirigen diversos emprendimientos y empresas
destacadas en el sector. A través de este programa
compartimos historias inspiradoras y fomentamos el
desarrollo profesional de las mujeres en la agricultura
y el agronegocio. Nos enorgullece llevar este mensaje
a todas nuestras actividades, ya sea en ferias y dias de
campo. Creemos firmemente en el impacto positivo
gue pueda tener en las nuevas generaciones, al mo-
tivar a nifas y mujeres jévenes a optar por carreras
relacionadas con el sector agropecuario”, preciso.
Apunté que dentro del espacio Innovar Mujer, la inicia-
tiva de Agrofértil se consolida en cada edicion de laferia
como plataforma en la que se plasman las ricas expe-
riencias que contagian a todas las que asisten.
Asimismo, sostuvo que Innovar Mujer incluyé varias
conferencias magistrales, dos de las cuales fueron
auspiciadas por Agrofértil, con el apoyo de la Corpo-
racién Financiera Internacional (IFC, por sus siglas en
inglés). Una de ellas sobre Gestion Financiera, ademas
de la historia de éxito de Teresita Adorno, una empre-
saria agroganadera, quien compartié su experiencia
de superacién y éxito, siendo un ejemplo en el sector
agropecuario.

Finalmente, expreso su gratitud a todas las personas
gue visitaron el stand de la empresa durante los 4 dias
gue duré la muestra, en donde cada productor tuvo
la oportunidad de ampliar sus conocimientos, esta-
blecer conexiones valiosas y apreciar en detalle las
Gltimas tecnologias e innovaciones disponibles en el
sector. >

Www.campoagropecuario.com.py
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Tecnologia, Innovacion, Soluciones y
capacitaciones con Agrotec

grotec presenté una amplia gama de productos y
tecnologias para el mejoramiento de la produccién
en varios cultivos, con un imponente stand dindmico que
conto con diversas charlas con distintas tematicas, asi
como también recorridos técnicos para los visitantes.
El gerente de marketing y Supply de la firma, Gino di
Raimo Junior, menciond que estuvieron en la muestra
cargados con soluciones para el agro, dando foco a la ca-
lidad de aplicacion de productos como los coadyuvantes
y otros productos para mejorar esta practica.
Destacé ademas los fertilizantes Mosaic con el MicroEs-
sentials y las propuestas de Stoller.
Resaltd el amplio y fortalecido portafolio de Agrotec

para los cultivos de soja y maiz. “Nuestro portafolio es
muy completo y hoy conseguimos aportar a todos los
cultivos que tenemos dentro de Paraguay”.

EL ROL DE LA MUJER EN EL CAMPO. A través del
programa “Mujer en accion Agrotec”, llevo adelante va-
rias charlas en su stand, en donde conectoé a las mujeres
apasionadas por la agricultura, de tal modo a compartir
experiencias, conocimientos y explorar las ultimas inno-
vaciones en tecnologia agricola.

El primer encuentro tuvo lugar el dia martes 19 con la
charla “Mujeres que nutren el campo: perspectivas fe-
meninas sobre la fisiologia de las plantas”, de la mano de
las disertantes Roxana Armoay Bruna Piletti.

La agenda continué el miércoles 20 con la charla “Sem-
brando el futuro” desde las 10:30 am y tuvo como principal
disertante a Bianca Almada, quien se desempefa como en-
cargadade laboratorioy produccion de semillas en Agrotec.
Ya paralas 10 hs del jueves 21, la Ing. Agr., Fernanda Pa-
tricio Vieira, de la firma Stoller, hablé sobre el “Protago-
nismo femenino en el agro 5.0”. Asi también, durante el
mismo dia, pero alas 14:30 hs, se llevé adelante la charla
“Vivencia profesional y trayectoria: desafios en el agro”,
de lamano de la Ing. Agr. Noelia Mereles de UPL.
Finalmente, para el viernes 22, Silvia Gil diserté con el
tema “Pasion en Accion” en el espacio Innovar Mujer
realizado en la sala de conferencias de 8:00 a 12:00 hs.

Cetapar difundioé sus servicios
Yy promociono sus proyectos

etapar estuvo presente en la 6ta edicién de la feria

Innovar, en donde exhibié un robusto portafolio de
servicios tales como la formacion dual aleman, asi como
también un proyecto con la Unién Europea sobre sub-
productos de la lombricultura, el cual ya se encuentra en
fase final para su certificacion y comercializacion. “Dimos
foco desde el laboratorio hasta la parte de produccién
horticola, asi como formaciones, capacitaciones y tam-
bién nuestra area de formacion dual bajo el sistema dual
aleman, en la cual estamos desarrollando ahora mismo
tres grupos de alumnos en los cuales estan desarrollando
su formacion técnica aqui dentro de la institucién”, preci-
s6 Juan Manuel Gonzalez, jefe del Area de formacién y
capacitacion de la fundacion Nikkei Cetapar.
En esa linea, acotdé que estuvieron presentando una li-
nea de trabajo en conjunto con la Unién Europea en don-
de se encuentran desarrollando los subproductos de la
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lombricultura, en este caso el lixiviado de lombriz, tam-
bién desde el uso lio. “En este caso nos encontramos ya
en la fase final de este proyecto, dando lo que es la
certificaciéon y posteriormente la comercializacion de
este producto”, sentencié Gonzalez. =>

Www.campoagropecuario.com.py
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Automagq lanzoé la novedosa serie 7M
de tractores John Deere en Innovar

I I

utomagq recibié a clientes y amigos durante los cua-

tro dias de Innovar Feria Agropecuaria 2024 con
varias novedades dentro del portafolio de soluciones y
mucho de agricultura digital que ofrece la marca, por lo
que fue la plataforma ideal para presentar nuevas tec-
nologias y lanzamientos de ultima generacion. En ese
sentido, el jueves 21 se realizé un evento, con charla de-
sarrollada por especialistas para dar a conocer la nueva
serie 7M de tractores John Deere, con modelos 7M 200,
7M 215y 7M 230.
La bienvenida por parte de Automagq la brindé Gui-
llermo Fernandez, gerente de Ventas. Kleiton Sou-
to, responsable de Productos John Deere para Pa-
raguay, y Victor Mersan, especialista de Productos,
explicaron detalles técnicos de la nueva serie. Resal-
taron aspectos como la transmision CommandQuad
gue ajusta automaticamente las marchas segin el te-
rreno y la velocidad, para ahorrar hasta 9 % en com-
bustible; o su accionamiento electrohidraulico, que
permite hacer giros automaticos en cabecera optimi-
zando el tiempo de trabajo.
El paquete tecnoldgico incluye nuevos monitores G5,
con dos versiones, G5 y 5 Plus, a la venta muy pronto.
Cuenta con un receptor StarFire 7000, que logra hasta
un 67 % de ahorro de tiempo para la precision deseada
y reduce probabilidades de caida o pérdida de sefal gra-
cias a la incorporacién de nuevas constelaciones de sa-
télites, frente a su antecesor. También se destacaron la
cabina mas comoda, nueva PDU y comandos intuitivos;
paquetes de luces led y styling; ejes TLS y de 3 metros y
el suministro de aire, con freno auxiliar.

RESPUESTA A INQUIETUDES. En conversacion con
Campo Agropecuario Multimedia, Kleiton Souto resalté
gue Innovar no solo fue la plataforma para lanzamiento
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de la serie en Paraguay, sino que fue la primera feria en
donde ademas de exhibir ya se pudo negociar las unida-
des. También indicé que la 7M viene a dar respuestas a
las necesidades de los propios clientes. “Es la culmina-
cion de un proyecto que empezé hace 5 anos, donde los
productores paraguayos nos expusieron sus inquietu-
des y hoy presentamos esta solucion e innovacion que
ellos pidieron”.

UN HITO. A su turno, Sergio Vega, gerente de la Divi-
sién Agricola en Automag, resalté el interés de los clien-
tes y visitantes de la muestra para acompanar el lanza-
miento. “En eventos como este buscamos estar cerca
del productor. Es de resaltar la aceptacion importante y
la buena concurrencia. El crecimiento es constante. La
evolucion es permanente y el tractor 7M es un hito. La
gente que asistié vio que presenta mucha tecnologia.
Trae muchas bondades para el productor, como ahorro
en combustible, mayor productividad”, puntualizé. =»

Kleiton Souto, responsable de
Productos John Deere para Paraguay.

Www.campoagropecuario.com.py
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Automagq realizé el lanzamiento de
cosechadora forestal Komatsu en Innovar

L a empresa Automaq nuevamente presente en Inno-
var Feria Agropecuaria y con novedades, como el
lanzamiento de la cosechadora forestal PC200F-8, de la
marca Komatsu. El lanzamiento se realizé el miércoles
20 de marzo, en el stand de Automag en Innovar. Incluyé
el mensaje de bienvenida a cargo de su presidente, Jorge
Pecci, previa explicacion breve para introducir las carac-
teristicas técnicas y las bondades de la nueva maquina
con ultimas novedades en tecnologia orientadas para las
tareas forestales, que llegé al pais de la mano de Komat-
su Forestal, representada en Paraguay por Automag.
Ademas de la PC200F-8, también se destaco el cabezal
162E, incorporado a la cosechadora forestal.

Seguin un material de difusion proporcionado por la firma,
la Cosechadora Forestal Komatsu PC200F-8 es el resulta-
do de afos de investigacion y desarrollo dedicados a pro-
porcionar soluciones avanzadas para la industria forestal.
Equipada con la ultima tecnologia, esta maquina ofrece un
rendimiento excepcional en la recoleccion de eucaliptos,
maximizando la productividad. En tabto, el Cabezal 162E,
es unaobramaestra de ingenieria que garantiza una opera-
cién precisay eficiente en todas las condiciones.

Disenado especificamente para complementar la

PC200F-8, presenta un disefo innovador y su capacidad
para adaptarse a una variedad de arboles lo convierten en
un componente esencial para optimizar el proceso de co-
secha. Automaq destacé que el lanzamiento de la Cosecha-
dora Forestal Komatsu PC200F-8 y el Cabezal 162E en la
Feria Innovar representa un hito significativo en laindustria
forestal. La unidad igualmente se acondiciono para realizar
demostraciones a los visitantes al stand durante la feria.

Amarok y otros modelos imponentes
para el campo destaco Diesa

| Grupo Diesa sumé una participacion mas en la ulti-

ma edicién de la feria Innovar, acercando a los pro-
ductores las principales novedades tecnologicas del sec-
tor automotriz y con promociones en varios modelos de
Volkswagen, destacando principalmente a la Amarok.
Sobre el punto, Teodoro Vega, supervisor de sucursal de la
firma, senalé que establecieron un precio promocional du-
rante toda la feria con la Amarok, resaltando que dicho mo-
delo contempla diferentes versiones con potencias varia-
das y tecnologias como levantavidrios eléctricos, bloqueo
diferencial y airbags. “Vienen 4x4 con doble y 4 airbags
cada uno, con llantas especiales y tienen una capacidad de
carga que va de casi 1.000 kilos de carga”, preciso.
En cuanto al consumo de combustible, Vega explicé que
varia segun la motorizacién y la velocidad, aseverando
que se trata de unos 6 o 7 litros por cada 100 km en la
version 2.0y llegando a 9y 10 litros a 3.0.
Por otro lado, acoté que desde Diesa ofrecen planes con
una pequena entrega del 10% y planes de hasta 24, 36, 48
meses inclusive, llegando hasta 60, destacando ademas que
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puede realizar planes semestrales los cuales vendrian a ser
planes agricolas para la zafra o zafrifa. “Aparte de la econo-
mia, la Amarok tiene la robustez y la prestancia que le da al
campo para el uso, hay que probarlo, hay que sentirlo, para
que al productor le pueda gustar”, concluyo el supervisor.

Www.campoagropecuario.com.py



BASF fortalece cartera de productos
con lanzamientos en Innovar

ASF demostré una vez mas su compromiso con el

campo y con una produccion que impulsa la innova-
ciéony la sustentabilidad durante Innovar. La compaiiia pre-
sentd novedades en las diversas soluciones que ofrece a
los productores, tanto en genética, como en proteccion de
cultivos, dentro de su stand que incluyd un circuito por dife-
rentes estaciones parafacilitar el recorrido a los visitantes.
De igual forma y como ya es tradicional, BASF, una vez
mas, organizo un recorrido para los diferentes medios de
prensa especializados presentes en la muestra, ocasion
propicia para dar a conocer los lanzamientos en protec-
cion de cultivos, con Brontirex®, la molécula Revysol® y
el fungicida Keyra®, Votivo® Prime y novedades en se-
millas de soja de genética Credenz®, como compromiso
con la agricultura sustentable, en sintonia con su lema
de “acelerar la transformacién agricola y mejorar la ex-
celencia en proteccion de cultivos”, segln se indicé.

LANZAMIENTOS. Asi, se presenté la nueva molécula
fungicida de ultima generacion, Revysol®, que combina
un rendimiento excepcional con un perfil favorable y gran
selectividad. Conforme un material de divulgaciéon dado
a conocer, la rapida absorcién y translocacion dentro de
la planta garantizan una proteccién duradera contra las
principales enfermedades de los cultivos. Y el primer fun-
gicida que cuenta con Revysol® lanzado durante Innovar
2024 fue Keyra® que ofrece mayor productividad y con-
trol de enfermedades menos sensibles a otros triazoles.

Ademas, se destacd su combinacion de ingredientes ac-
tivos altamente eficaces lo convierte en una herramien-
ta crucial para el manejo de enfermedades en cultivos
como la soja, se indicd. En herbicida, Brontirex®, es para
pre-siembra que ofrece alta eficacia en la desecacién de
malezas de hojas anchas, con persistencia comprobada
gue retrasala necesidad de aplicaciones pos-emergentes.

A

Esta innovacion incorpora una molécula Unica para com-
batir la resistencia de malezas, proporcionando un con-
trol efectivo en diversos cultivos como soja, maiz y trigo.

En tanto, Votivo® Prime es un producto biolégico sobre
la base de “Bacillus firmus” que actiia como promotor de
crecimiento de raices y control biolégico en cultivos de
soja, maiz, trigo, arroz y algodoén. Su formulacién inno-
vadora permite un tratamiento de semillas anticipado,
garantizando un establecimiento rapido del cultivo y
mayores beneficios. Ademas, la novedad en genética
vegetal viene de la mano de la marca Credenz®, se pre-
sentd la variedad CZ 26B47 12X, destacado por su alto
potencial de productividad y su excelente sanidad foliar.

ALINEADOS A LA MISION. Al finalizar el recorrido
los voceros de la companiia atendieron los requerimien-
tos de la prensa. “Estos lanzamientos forman parte de
nuestra misién de ofrecer innovacién accesible para
gestionar sistemas de cultivo desde el inicio hasta el fi-
nal de la campana, facilitando los desafios diarios de los
agricultores con tecnologias de vanguardia’, comenté
Rodolfo Viana, consultor de Cultivos de BASF para Pa-
raguay, Uruguay y Bolivia. También estuvo presente Ga-
briel Ramos, gerente de Negocios Agro para Paraguay.

“La estrategia de BASF se centra en el agricultor y en
el futuro del agro, buscando generar valor agregado
tanto para los productores como para la sociedad en
general. Nos comprometemos a evolucionar hacia
una agricultura mas sustentable, como lo demuestra
nuestra neutralizaciéon de emisiones de CO2 en nues-
tros centros de desarrollo tecnolégico”, expuso Ra-
mos. Finalmente se subrayé la promocién de practicas
ecoamigables en la feria, con materiales reciclados,
reafirmando el compromiso de la compania de liderar
innovacién y sustentabilidad en el campo. >
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Agrisa destaco su innovacion en drones agricolas

grisa llevd novedades. Diego Martinez, Geren-

te Comercial de Agrisa, comentd que la empresa
cuenta con un portafolio importante de productos de los
gue resaltd los drones de pulverizacion agricola,.
Uno de los puntos destacados en la feria fue la presen-
tacion de los drones de la reconocida marca DJI, lide-
res en tecnologia de pulverizacién agricola. Martinez
resaltd los beneficios significativos de esta tecnolo-
gia, enfatizando en la minima compactacion del suelo,
la ausencia de pisadas en los cultivos y la capacidad de
operar en condiciones climaticas adversas, luego de
las fuertes lluvias.
“Estas soluciones son cruciales dado el actual escenario
climatico en Paraguay”, comenté Martinez. “Estamos or-
gullosos de poder ofrecer estas soluciones innovadoras
a nuestros productores”.
Agrisa no solo se destaca por sus productos, sino tam-
bién por su compromiso con la atencién al cliente y el
servicio post-venta. “Nuestra fuerza de ventas respalda-
da por la empresa Tracto nos permite brindar un acom-
panamiento integral a nuestros clientes”, afirmo.

1[1'ﬁ‘
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Comentd que Agrisa tiene planes importantes para el
segundo semestre del aiio, con el lanzamiento del T-50,
una versién mejorada de su exitoso modelo T-40.

Esta firma agradecié a todos los visitantes de laferia que
mostraron interés en sus productos y confiaron en ellos
para realizar negocios. Invita a todos a seguirlos en sus
redes sociales @agrisapy para estar al tanto de las ulti-
mas noticias y novedades de la empresa.

CMP Agro impresiono con su geomembrana
Acguapex y una gama de productos innovadores

MP Agro Paraguay, una firma lider en el ambito del

agronegocio dijo si a Innovar. Alejandro Sueshner,
Gerente de Desarrollo de Producto de la compaiia,
compartiéo emocionado sobre las propuestas de CMP
Agro durante esta edicion.
Con una trayectoria de participacién que abarca ya cin-
co ediciones, CMP Agro contintia destacandose con pro-
puestas innovadoras y tecnologicas que buscan mejorar
la eficiencia y rentabilidad para los productores. En esta
ocasion, presentd su ultimo producto estrella: la geo-
membrana Acquapex.
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Desarrollada por la prestigiosa firma brasilefia Rafitec
Propex, Acquapex es una geomembrana de 440 g que
ofrece resistencia y durabilidad excepcionales, equiva-
lente a cinco veces mas que las geomembranas conven-
cionales. Disponible en colores blanco, azul y negro, esta
innovacion no solo se destaca en desarrollos inmobilia-
rios, sino que también ofrece ventajas significativas para
el sector del agronegocio.

Una de las principales caracteristicas de Acquapex es
su ligereza y facilidad de instalacion, lo que reduce sig-
nificativamente el tiempo necesario para su implemen-
tacién en comparacién con las geomembranas tradi-
cionales de alta densidad. Esta cualidad la convierte en
una opcion atractiva para los productores que buscan
eficienciay rendimiento.

Ademas de Acquapex, CMP Agro exhibié una amplia
gama de productos, desde tanques hasta silobolsas,
destacando su linea Sport Plus, que incluye redes, hi-
los y film para henolaje. La empresa se distingue por
su enfoque en la tecnologia y la innovacion, ofrecien-
do soluciones diferenciadas en tres lineas principales
de productos: Horizon, Empacador y Green O-Ring,
adaptadas a las necesidades especificas de cada clien-
te y maquinaria. >

Www.campoagropecuario.com.py
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Bayer presentd su huevo concepto: “Si es
Agro, es Bayer” en la Feria Innovar

B ayer, la empresa lider en innovacién para una mayor
productividad en el campo, presenté su nuevo con-
cepto: “Sies Agro, es Bayer”. Este lema, refleja el compromi-
so continuo de Bayer con el sector agricola, destacando su
dedicacién en proporcionar soluciones de vanguardia que
impulsen el progreso y la sostenibilidad en la agricultura.
Con este emocionante concepto, Bayer dejo su huellaen
el evento mas grande del mundo agricola en Paraguay, la
Feria Innovar. Este evento emblematico representa una
plataforma invaluable para exhibir las ultimas innova-
ciones y tecnologias agricolas, ofreciendo a los visitan-
tes una experiencia diferenciada.

En el stand de Bayer, los asistentes tuvieron la oportuni-
dad de explorar unrecorrido detallado de los pilares de la
marca: con la Red de Agroservices un programa de fideli-
dad que genera puntos por cada compra de productos Ba-
yer, dentro del pilar de innovacion; un espacio focalizado
enlaevolucion de lafamilia Cripton, y también dio a cono-
cer sobre tres proyectos en el espacio de Sustentabilidad.
Ademas, se presentdé el ultimo lanzamiento de Bayer:
Cripton Supra, un fungicida revolucionario con la car-
boxamida mas avanzada del mercado, que ha demostra-
do resultados competitivos en las campanas 23/24.
Bayer también ofrecié charlas con speakers nacionales e
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internacionales los dias miércoles 20 y jueves 21, sobre
temas relevantes para la industria. Estas sesiones fueron
muy enriquecedorasy proporcionaron informacion valio-
sa sobre los avances mas recientes en el sector agricola.
Conté ademaés con diferentes paneles: Panel de em-
bajadores Supra, donde 6 embajadores que utilizaron
el sistema de manejo Xpro-Supra dieron a conocer sus
testimoniales y factores de éxitos en la Ultima campana.
También estuvo presente el panel de mujeres donde co-
laboradoras de la empresa, hablaron sobre diferentes
desafios y oportunidades que fueron encontrando a lo
largo de sus carreras dentro del sector Agro.

Esta propuesta de stand, remarca la visiéon de Bayer
para laferia, destacando la tecnologia, los productos y el
compromiso con la innovacién agricola.

INTACTA2 Xtend, “Nuevo
salto de productividad”

L a plataforma Intacta2 Xtend, ofrecié espacios con
informaciones sobre sus pilares; donde el visitante
a través de diferentes experiencias, algunas interacti-
vas pudo conocer mas sobre los beneficios que trae esta
nueva biotecnologia.

e Variedades. Ofrecié informaciéon de posiciona-
miento de las 18 variedades i2x y xtd que estaran
disponibles comercialmente para el productor en la
campana 24-25.

¢ Espacio de orugas. Fue un espacio creado parain-
formar al productor, sobre los beneficios adicionales
que ofrece la tecnologia Intacta2 Xtend en protec-
cion contra los principales lepidépteros que atacan
al cultivo de soja.

¢ Innovacién Digital. Chatbot POD. Present6 una

Herramienta exclusivamente para los participantes

donde los mismos pudieron realizar todas las gestio-

nes operativas relacionadas a Intacta,

Espacio de entrenamientos BPAs 10 pasos

para una aplicacion segura. Una experiencia novedo-

sa para el productor, en la que mediante un juego de

VR pudo recorrer por los 10 pasos para una aplica-

cion segura de Dicamba.

¢ Liga i2x Vos. Un asesor de Bayer explico a los pro-
ductores en que consiste la competencia de Produc-
tividad mas grande del pais: Liga i2x.

¢ Pantalla 360°. En ella se emitio videos testimonia-
les de productores que ya se animaron a dar el salto
de productividad y sus experiencias con las nuevas
variedades.

Www.campoagropecuario.com.py



Caltech lanzdé en Innovar el dron
agricola mas grande en el pais

U nade las empresas mas activas durante Innovar Fe-
ria Agropecuaria fue Caltech, que llevé unaserie de
atractivos para los mas de 27 mil visitantes que tuvo la
mega muestra agrotecnolégica en su sexta edicion. Lu-
cas Gerdulli de Oliveira, director Comercial de Caltech,
resalté primeramente el éxito del evento que sin dudas
se acrecienta como el mas grande en el pais, para el sec-
tor de los agronegocios, pues ofrece desarrollo, tecnolo-
giay otros aportes importantes para el pais, dijo.

Y esto hizo que se aprovechara la plataforma de Innovar
2024 para realizar el lanzamiento del dron XAG P100
PRO, en alianza con XAG Paraguay. “Este afio la feria
nos dio la oportunidad de presentar novedades para el
mercado, destacando el lanzamiento del nuevo dron, el
mayor de plaza para fumigacion, aplicacién de abonos y
otras tareas. Ademas, se complementa con otras opcio-
nes que presentamos en la feria, relacionadas al campo”.
En ese sentido, el entrevistado subrayé la nueva linea
para mejorar el suelo, que incluye no solo lo fisico y qui-
mico, sino también lo bioldgico. “Empezamos hace diez
afos con esto (bioldgicos). Somos pioneros en Paraguay,
ahora se habla mucho, pero nosotros probamos y com-
probamos primeros. Ademas, contamos con equipos
extremadamente competentes y preparados para esto.
Conocemos lo que vendemos y creemos en la importan-
cia de usar bien la tecnologia”.

Anadioé que, si bien es importante la calidad de un produc-
to, esto se desaprovecha si no se emplea bien la tecnologia.
En el stand igualmente se observaron parcelas con abonos
verdes, entre ellos milheto granifero, de la linea Valente,
también para usar en ganaderia. “Brindamos una gama di-
ferenciada de semillas, pensado para una zafrifia de gran
inversion, para un cliente que busca consistencia y menor
riesgo en épocas en que se deben asumir muchos riesgos”.
Finalmente, resaltdé que como Caltech “buscamos al-
ternativas a cultivos no solo para aumentar costos de
produccién. También traer inversion inteligente. Esto
es que lo que se invierte, vuelve al bolsillo del productor

de forma que el valor compense esa inversion”. Anticipo
que para el préximo ano estaran de vuelta presentes en
Innovar y con mas novedades. Ademas, un servicio que
brindaron durante la feria fue el transporte de los visi-
tantes, por el predio ferial.

REVOLUCIONARIO. En tanto, lvan Ayala, represen-
tante comercial de XAG en Paraguay resalté igualmente
el lanzamiento del dron agricola. “El P100 PRO es el mas
grande, agil y productivo dron agricola que vuela actual-
mente por nuestros cielos. Vino a constituir una verdade-
ra revolucién y agradecemos a la gente que se acerco a
conocer mas, durante Innovar 2024. Fue una experiencia
positiva”, indicé el también encargado de la parte técnica.
Justamente para los interesados, se establecié un stand
en un sector del predio para brindar charlas y realizar
vuelos demostrativos, dentro de las indicaciones de
seguridad, dijo. Resalté la importancia del dron para
facilitar las tareas en el campo, con eficiencia en pul-
verizacion, en cuidar cultivos, no pisotearlos e incluso
ahorrando 90 % de agua. Finalmente, agradecié a la or-
ganizacion y a Caltech por apoyar este proyecto para
ofrecer mas tecnologia al pais.
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Valtra presentoé innovaciones de
vanguardia en Maquinaria Agricola:
La Pulverizadora R5 y la Sembradora
Momentum de 18 Lineas

V altra, una marca lider en maquinaria agricola reco-
nocida por su compromiso con la calidad y la inno-
vacion, realizé la presentacion de dos nuevos productos
en Innovar 2024: la Pulverizadora R5 y la Sembradora
Momentum de 18 Lineas.

La Pulverizadora R5 de Valtra representa un avance
significativo en la tecnologia de pulverizacion agricola.
Disefiada para maximizar la eficiencia y la precision en
el campo, la R5 ofrece caracteristicas sobresalientes
gue garantizan un rendimiento éptimo. Equipada con
tecnologia de punta, esta pulverizadora proporciona
una distribucién uniforme de productos quimicos, op-
timizando asi el control de malezas y plagas, mientras
reduce el desperdicio y minimiza el impacto ambiental.
Ademas, su disefio ergondmico y su facilidad de mane-
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jo la convierten en la eleccién ideal
para agricultores modernos que
buscan mejorar la productividad y
la rentabilidad.

Por otro lado, la Sembradora Mo-
mentum de 18 lineas de Valtraes la
respuesta definitiva a las demandas
de siembra eficiente y precisa en el
campo. Disenada para adaptarse a
las necesidades cambiantes de la
agricultura contemporanea, esta
sembradora incorpora tecnologia
de dltima generacién que garantiza
una siembra uniforme y confiable
en una variedad de condiciones. Su
capacidad para trabajar en terre-
nos dificiles y su versatilidad hacen
que la Momentum sea la elecciéon
ideal para agricultores que buscan
maximizar el rendimiento de sus
cultivos con una inversion inteligen-
te y sostenible. “En Valtra, estamos
comprometidos a ofrecer solucio-
nes innovadoras que impulsen la
productividad y la rentabilidad en el
sector agricola”, comenté Gonzalo
Oliva especialista de productos de
AGCO para su divisién Valtra.
Agrego ademas el Ing. Magno Sosa,
jefe de ventas de maquinarias del
Grupo Rieder, que “Tanto la Pulve-
rizadora R5 como la Sembradora
Momentum de 18 Lineas reflejan el
compromiso continuo con la exce-
lencia y la satisfaccion del cliente.
Estamos emocionados de presen-
tar estas dos nuevas incorporacio-
nes a nuestra linea de productos y
estamos seguros de que seran he-
rramientas indispensables para los
agricultores”.

Www.campoagropecuario.com.py



Kepler Weber difundid
sus tecnologias en
almacenaje de granos y
revalorizé al mercado

Kepler Weber, la industria brasilena lider en alma-
cenamiento de granos estuvo presente en la Feria
Innovar 2024. En la oportunidad difundié las ultimas
innovaciones destacadas por su calidad y fiabilidad para
maximizar la eficiencia en los almacenajes.

Israel Rodrigo Schneider, gerente de negocios interna-
cionales de Kepler Weber, valoré la participacion en
esta feria, porque el evento convocé a los principales
clientes del mercado paraguayo. “Participar con ellos
en este momento es muy importante para acercarnos
cada vez mas a este importante mercado”, resalté al
indicar la preponderancia del Paraguay para la indus-
tria, ya que nuestro pais constituye su primer mercado
de exportacién donde inicié sus envios hace 50 anos.
“Paraguay es un pais por el cual tenemos mucho cari-
no, Kepler Weber va a cumplir 100 afios en el 2025 y
tenemos exportaciones a mas de 50 anos aqui, ya que

nuestra primera exportacion salié de nuestra fabrica
de Panambi (Brasil) hacia Paraguay hace medio siglo”,
resalté con emocion.

TECNOLOGIA. Refiriéndose a las innovaciones co-
mentd que estan incorporando en nuestro mercado
las mejores tecnologias disponibles para todas partes
del mundo. Entre las Gltimas novedades menciond la
secadora KW Max. “Es un equipo que trae muchas
ventajas para el productor de grano, en ahorro de
energia, soluciones mas sostenibles y mayor seguri-
dad de trabajo”, dijo.

Schneider aproveché la entrevista con Campo Agrope-
cuario y anuncio que Kepler Weber ha adquirido una
participacion de la empresa Procer, una compaiia que
realiza el cuidado del grano que esta almacenado en los
silos, a través de tecnologias y conectividades. >
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Inbio desplegd su
amplia gama de
variedades de sojapar

| Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio) des-

plegd todo el portafolio de variedades de Sojapar
en Innovar 2024. “Este afio estamos con una presen-
tacion distinta, puesto que estamos exhibiendo las
variedades de Sojapar que ya estan comercializadas
en el mercado. También realizamos el lanzamiento de
una nueva variedad”, mencioné la Ing. Agr. Maria Este-
la Ojeda, gerente general del instituto. En ese sentido,
dijo que cuentan con una parcela pequena dénde es-
tan teniendo lineas avanzadas del programa de mejo-
ramiento, en donde aprovecharon para contarle a los
productores lo que se encuentran preparando en ese
segmento.
Acotd que con esta tecnologia ya lograron ingresar a
Bolivia con las primeras variedades, las cuales rindieron
bastante bien en la evaluacién y teniendo un gran éxito,
atal punto que en este marzo se halanzado en dicho pais
la quinta variedad Sojapar en Bolivia.

“Los productores bolivianos han adoptado esta varie-
dad gracias a sus caracteristicas y adaptacién a diver-
sas zonas, por lo que el area esta creciendo y se man-
tiene una gran expectativa teniendo en cuenta que
cada vez mas van ingresando materiales a este pais”,
preciso la ingeniera.

En cuanto a lo que es en Paraguay, la gerente aiadié que
yase hainiciado con la Sojapar R19, la cual pese aque ya
esta por cumplir su octava campafa en el mercado, “el
productor lo sigue queriendo”.

Dijo ademas que cada productor tiene su preferencia
sobre cada variedad, ya sea por su tolerancia al estrés
hidrico, por su buen comportamiento en suelo de baja
fertilidad. “Una cosa de resaltar de todas las variedades
de Sojapar, tanto de las que estan hoy en el mercado
como las lineas que estamos trabajando, es la rusticidad,
entonces eso le permite esa plasticidad de poder adap-
tarse alas diferentes condiciones”, concluyé Ojeda.

Optimum X3: Innovacién en proteccidon de
cultivos presentada por Ciagropa en Innovar

C iagropa se destacé unavez masen laferialnnovar de
este ano, ofreciendo un amplio espectro de solucio-
nes agricolas con enfoques diversos para los visitantes.
Juan Vido, gerente de marketing de la empresa, destaco
la importancia de estar en constante contacto con los
productores, sefialando que la feria Innovar “brinda una
valiosa oportunidad para que la empresa pueda interac-
tuar con los diversos actores del sector agropecuario”.

En este sentido, Vido anuncié el lanzamiento de Opti-
mum X3, un innovador fungicida con una triple mezcla de
carboxamida, triazol y estrobilurina, disenado especifica-
mente para el tratamiento y control de la roya de la soja.
Ademas, resalté la introduccién de BIONATUR, una
nueva linea de productos biolédgicos traida al Paraguay
durante el afio 2023. Asimismo, Ciagropa exhibi6 solu-
ciones en coadyuvantes, presentando un simulador de
deriva para demostrar como mejorar la aplicacién y la
calidad del agua en el tanque.

Entre las novedades, se destaco una exposicion sobre la ca-
lidad del laboratorio de Ciagropa y los rigurosos procesos
de formulacion llevados a cabo por licenciados e ingenieros
del laboratorio, quienes mostraron a los productores los
procedimientos de fabricacion de los productosy el control
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de calidad que se llevan a cabo antes de salir de fabrica. La
empresa también organizoé una charla sobre la compatibili-
dad entre bioldgicos y quimicos, titulada “Sinfonia Verde”,
impartida por el Ing. Agr. Gustavo Gonzalez Santa, espe-
cialista en bioldgicos de Indrasa de Argentina. Vido explicd
gue el objetivo de la charla era resaltar cémo los biologicos
pueden potenciar la eficacia de los quimicos y cémo Cia-
gropa esta trabajando en conjunto con estos productos
para garantizar su compatibilidad en el tanque de pulveri-
zacion, evitando problemas durante la aplicacion. >

Www.campoagropecuario.com.py
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Nuseed llevé a Innovar nuevos sorgos

para responder a desafios actuales

useed, que se destaco por sus hibridos de sorgo.

Acompaiié la mega muestra agrotecnolégica a cie-
lo abierto de la mano de su distribuidora aliada en Para-
guay, CGS Agri, con un estand repleto de propuestas en
genética del mencionado rubro agricola.
Sebastian Vazquez, representante comercial de Nuseed
en Paraguay, atendié al equipo de Campo Agropecuario
Multimedia y respondid las consultas, asi como estar en
permanente asistencia con las orientaciones a todos los
productores y visitantes en el local de la firma. “Mos-
tramos las innovaciones en sorgos. Presentamos dos
materiales, el Nugrain 430 ya lanzando desde este afio
su primera temporada comercial y el Nugrain 400, que
vamos a tenerlo disponible para la siguiente campanay
gue completdé su primer ano de registro”, subrayé.
Del Nugrain 430 resalté que es un hibrido de ciclo inter-
medio, con tecnologia tolerante al “pulgdén amarillo”, que
marca presencia en los cultivos de sorgo cuando las tem-
peraturas son elevadas y con faltante de lluvias, condicio-
nes favorables para el estrés hidrico. “Este es su primera
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experiencia comercial. Distribuimos
por todos los lugares, tanto la region
Sur como Norte y Centro. Esperamos
excelentes resultados de las distintas
parcelas comerciales por su gran po-
tencial. Se preparé para cubrir unas
2.500 ha en esta campaia”.

Del Nugrain 400 dijo que esta en su
primer afno de registro y se muestra
muy prometedor. “Estd destinado
para todas las regiones. Se adapta
bastante bien y muestra un compor-
tamiento interesante en todas las
areas productoras”, subrayé. Ambos
hibridos pueden emplearse en gana-
deria. “Se puede hacer grano hime-
do, tranquilamente, tanto del Nugra-
in 430 como del Nugrain 400 para
animales”, agregd el entrevistado de
profesién ingeniero agrénomo. lgual-
mente se observaron otros materia-
les de gran aceptacion en el campo.
Entre estos el Fox, el sorgo mas
vendido en Paraguay, por su buena
adaptacion en todas las regiones, asi
como el Jowar Short, sorgo blanco
de ciclo hiper precoz e igualmente
de excelente adaptacion. Resalto la
importancia de atender las condi-
ciones de estrés hidrico, por lo que
animé a los productores que planten
sorgo para ver las diferencias fren-
tes a otras especies, sobre todo en
encarar problemas de falta de agua
y ataques de plagas, entre los desa-
fios actuales.

Www.campoagropecuario.com.py



Dekalpar destaco sus tecnologias en Innovar para
impulsar mejores productividades en los cultivos

C on un importante portafolio de soluciones agri-
colas para los productores, Dekalpar se presentd
en la sexta ediciéon de la feria Innovar 2024 en Colonia
Yguazu. Su coordinadora de desarrollo para la region
norte, Selva Avalos, mencioné que esta edicion fue esen-
cial para exhibir los hibridos Dekalb, las variedades para
sojay toda su area de biologicos.

En cuanto a las soluciones para el maiz, con la tecnologia
VT PRO4 mostraron el hibrido DKB 260, el cual es uno de
los que presenta mejores resultados debido a que posee
una alta performance productiva, amplitud de siembra 'y
ciclo superprecoz, y, por otro lado, también mostraron el
DKB 255 con excelente calidad de granos y ciclo precoz
rapido. Mientras que para la seccién VT PROS, destaca-
ron al DKB 360, asi como también al DKB 265.

Por el lado de la soja, comenté que nutrieron de infor-
macion alos visitantes con la plataforma Intacta 2 Xtend
que ofrece las variedades con las cuales la firma viene
realizando un fuerte posicionamiento, tales como la
Monsoy 6301, asi como también Nexus para apertura
de siembray Torque como preferencia para cierre.

“Con estos materiales ofrecemos desde apertura de
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siembra hasta el cierre, es por eso que el productor debe
estar consciente de que apostar por estas variedades le
beneficiara enormemente en su campo”, sostuvo.
También conversé con nuestro medio Jorge Domin-
guez, coordinador de desarrollo region sur de Dekal-
par, quien estuvo dando enfoque al portfolio premium
de fungicidas Bayer.

En ese sentido, la empresa puso en destaque a los
fungicidas, donde se ofrece proteccién para todos los
estadios del cultivo. Iniciando con Nativo para aplica-
cién VO, siguiendo luego con las aplicaciones de Crip-
to Xpro y Cripton Supra respectivamente. “La cam-
pafna pasada estuvo bastante predisponente para las
enfermedades debido a las continuas precipitaciones,
fue un ano donde la roya asidtica cobré bastante en
parcelas de productores, y es ahi donde instamos al
uso de fungicidas premium con un buen performance
de control”, aconsejo.

Finalizé afirmando que con estas aplicaciones se le puede
garantizar al productor que el cultivo va a llegar a una co-
secha seguro y una parcela limpia de enfermedades hasta
el punto de obtener buenos resultados y rindes. >
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GPSA reafirmé su apuesta por la produccion
con tecnologias de vanguardia y capacitaciones

PSA una vez mas reafirmé su apuesta por la pro-

duccién desplegando en la feria Innovar 2024 tec-
nologias de vanguardia y capacitaciones de alto nivel
con la organizacidn de charlas sobre diversos temas.
El Ing. Agr. Rodney Bordaberry, gerente de marketing
de GPSA, destacé entre las novedades de vanguardia al
fertilizante organomineral Brasfertil que desembarcé el
afo pasado en Paraguay de la mano de GPSA y ya esta
dando 6ptimos resultados en el campo.
Comentod que esta tecnologia de fertilizacion ofrece en
un grano macro y micronutrientes. “Es un producto di-
ferenciado del cual ofrecemos tres formulaciones para
el cultivo de soja, otras formulaciones para el cultivo de
arroz y trigo. Ademas, esta previsto la incorporacion de
mas formulaciones para la proxima campaia”, comenté.
GPSA también desarrollé durante la muestra una confe-
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rencia sobre El futuro del Organomi-
neral con el Ing. Agr. Marcio Salva-
lagio, director técnico industrial de
Brasfertil, especialista en organomi-
neral y responsable de la tecnologia
de la mezcla del organico y mineral.

MAS INNOVACIONES. También
destacd las innovaciones de los hibri-
dos de maices NK y resalté como el
prometedor lanzamiento al NK 501
VIP 3, al cual calificé de una gran so-
lucién para el campo por la respuesta
gue fue mostrando. No pudieron es-
tar ausentes los insumos de las firmas
representadas Syngenta, BASF y Sur-
cos cuyos productos estan posiciona-
dos en los campos por la alta calidad.
También fueron difundidos produc-
tos de nutriciéon de Gama Techno-
logies, semillas de soja de semilleria
GPSA vy el cultivo de arroz que ade-
mas de estar presente una vez mas
enel plots demostrativo del stand fue
otro tema de conferencia” con la di-
sertaciondel Ing. Agr. Pablo Moreyra,
técnico especialista en la produccion
de arroz y gerente de operaciones
del cultivo de arroz en la Estancia
Siete Puntas quien hablo de “Produc-
cion de Arroz”. El stand de GPSA en
Innovar 2024 fue también espacio
de permanente interaccién para los
visitantes quienes alli encontraron
insumos de calidad, asesoramiento
constante y un trato amigable.

www.campoagropecuario.com.py



Ford impuso la
innovacion sobre ruedas

F ord junto a Tape Ruvicha desplegé la nueva gene-
racion de Ford Ranger lanzada recientemente en
nuestro mercado. Este renovado vehiculo representa
lo ultimo en camionetas pickup, fusionando estilo, ren-
dimiento y tecnologia. Con su combinacién incompara-
ble de capacidad, comodidad y confiabilidad llega para
sumar al potencial de los campos de este pais, resalté
Bruno Sanchez, gerente de Marketing de Ford Paraguay.
Mencioné que la nueva Ford Ranger se actualiza con
tres opciones de motorizacion, motor 2.0 turbo y bitur-
bo, ademas de un motor3.0 Vé. Todas disponen de un
paquete de seguridad de 7 airbag y todo el paquete de
conectividad. Las potencias estan también actualizadas,
ofrecen 210 HP en la 2.0 biturboy 256 HP en la V6, que
dan mucho mas confort en el andar, mayor capacidad de
carga, capacidad de arrastre superior que permite hacer
todo tipo de trabajo.

Asimismo, presenta actualizaciones en la caja de trans-
mision y motor que la hace mas eficiente, tanto en el
consumo de combustible como en la emision.

Durante la feria, que se desarroll6 del 19 al 22 de marzo
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en Yguazu, Alto Parang, Ford presento sus diversos mo-
delos de vehiculos en el stand que ademas desplegaron
todas sus virtudes en la pista de test drive.

El gerente de marketing comenté a Campo Agropecua-
rio que desde el lanzamiento de la nueva pickup des-
perté mucho interés lo que se replicé en la muestra que
también tuvo la visita de los representantes de Ford
Latinoamérica, quienes con su presencia reforzaron la
apuesta de la marca por el mercado paraguayo.

Ford junto a Tape Ruvicha ofrecen diferentes opcio-
nes de financiamientos con todos los bancos de plaza
y financiacion propia con planes acorde a la conve-
niencia de los interesados, como el plan zafra para los
productores.

Ford en Paraguay garantiza una eficiente posventa con
Tape Tuvicha, una empresa con 50 anos de trayectoria,
gue cuenta con una red de talleres propios en las ciuda-
des mas importantes del pais.
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Semillas de calidad, defensivos agricolas y
bioinsumos se destacaron en el stand de Diagro

D iagro dijo presente una vez mas a Innovar expo-
niendo todo su portfolio de soluciones para el cam-
po desde distintos enfoques y nuevos lanzamientos con
tecnologia de vanguardia.

Lucas Pazini, gerente de semillas de maiz, sefialé que du-
rante la feria pudieron desplegar su amplia linea de pro-
duccién semillas Germinare, las cuales vendrian a ser
variedades de soja y trigo que Diagro produce y comer-
cializa a nivel nacional. Asi como también el destaque a
Innovare Crop, una linea de defensivos agricolas de alta
performance de la empresa.

Ademas, comentd que estuvieron dando foco a la linea de
manejo que se centra desde tecnologia de aplicacion, nu-
tricion, fisiologia de plantas, a parte dar destaque a la sec-
cién de biolégicos y los bioinsumos, productos que a segun;
“hoy que estan viniendo para aportar en la agricultura”.

La firma también aprovechdé la muestra para exhibir
la gama de hibridos Morgan con quienes tienen una
fuerte alianza. En ese sentido, el gerente dijo que la
calidad de granos, estabilidad de plantas y sanidad que
ofrece su tecnologia a la planta, le otorga al productor
una mayor seguridad para buenos rindes. “A parte de
estar presentes aqui con los hibridos ya sembrados en
Paraguay como el MG 593y el MG 408, estamos con un

lanzamiento del nuevo MG 635, que va a aportar todo
lo que la estabilidad productiva ademas de tener un
aguante mayor a niveles de estrés hidrico para la cam-
pafna 2025”, preciso el Ingeniero.

Cabe resaltar que Diagro venia de realizar una campa-
fa para el sorteo de una Ford Ranger Limited V6 0 KM
entre los productores que siembren Morgan MG 593 en
Paraguay, por lo que el ganador se dio a conocer durante
Innovar, siendo el productor Darlei Swarowsky el que se
va a presentar en la casa matriz para retirar el premio.

Innova lanzoé el bioestimulante COMBIO

I nnova formo parte de la Feria innovar donde participé
con un concurrido stand con plots demostrativo don-
de presenté como lanzamiento COMBIO, el combo de
Innovacion para los cultivos.

Durante la muestra esta empresa mostré en parcelas las
bondades del COMBIO, un bioestimulante liquido, pro-
motor de crecimiento con efectivos aditivos y la fijacién
bioldgica de nitrégeno. El mismo fue desarrollado en co-
laboracion entre Innova Agrotecnologia y Embrapa.
Adilson Diniz, director comercial de la empresa Inno-
va/ Planagro, comenté a Campo Agropecuario que
como empresa ya tienen una trayectoria de 20 afos en
Paraguay y ofrecen en el mercado insumos biolégicos,
fertilizantes foliares de la linea Innova, ademas de se-
millas e insumos quimicos.

Sobre la innovacién COMBIO expresé que este pro-
ducto, cuya formulacién incluye una combinacion de
tres exclusivas bacterias, se posiciona para tratamien-
to de semillas o para aplicacién en surcos con equipos
especiales. El nuevo producto ya esta disponible parala
comercializacién en el mercado paraguayo y en Brasil
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ya se utilizé en mas de 100.000 hectareas de parcelas
comerciales donde tuvo como resultado el incremento
entre 8 a 10 bolsas de 60 Kg adicionales en la cosecha.
El directivo de Innova expresé satisfaccion por la gran
concurrencia de visitantes en el stand durante Inno-
var e invité a los agricultores a que prueben este inno-
vador producto.

$innovd

Www.campoagropecuario.com.py



Corteva Agriscience destacé innovacion, amplio
portafolio y Buenas Practicas Agricolas en Innovar

C orteva Agriscience en su bien presentado stand con
plots demostrativo expuso durante la muestra su
producto mas innovador, amplio portafolio y orienté so-
bre Buenas Practicas Agricolas (BPAs). La Ing. Agr. Fatima
Acosta, lider de generacién de demanda de Corteva Pa-
raguay, resalté como novedad Utrisha™ N, la incursién de
Corteva Agriscience en el segmento de biologicos. Este
producto es la nueva solucion bioldgica que puede ser
utilizada en el cultivo de soja, maiz, cereales de invierno,
girasol, sorgo, caia de azucar, yerba mate, chiay otros.
“Utrisha™ N cuenta con registro para mas de 25 culti-
vos, se aplica via foliar y permanece presente durante
todo el ciclo del cultivo. Con esta incorporacién, Cor-
teva Agriscience reafirmé su compromiso de seguir
contribuyendo con el incremento de productividad de
los cultivos”, enfatizé la profesional.

Comentd que este producto ya estd en forma comercial
en el pais y las aplicaciones en las parcelas han brindado
resultados excelentes en aumento de productividad, sa-
nidad de plantas y calidad de granos.

Acosta aprovechd la oportunidad para comentar que
Corteva Agriscience tiene previsto seguir incorporando
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insumos bioldgicos e invité a todos
los productores a sumarse a esta
nueva tecnologia que trae Corteva
al mercado paraguayo.

BUENAS PRACTICAS EN TEC-
NOLOGIA DE APLICACION. El
Stand de Corteva también dio espa-
cio a la orientacion tedrica y practi-
ca sobre Tecnologia de Aplicaciéon a
través del proyecto que esta com-
pafia viene llevando adelante con la
Universidad Paulista.

Julliane Fuscaldi, Product Stewards-
hip Specialist, comenté en la opor-
tunidad que el proyecto de BPAs
tiene el objetivo de llevar mas cono-
cimientos a los productores sobre
Tecnologia de Aplicacién y seguri-
dad para el trabajador. “Este pro-
yecto tiene previsto optimizar los
recursos, promover una aplicacion
eficiente y garantizar cada vez mas
la sustentabilidad del negocio”, dijo.
El mismo cuenta con una parte teéri-
ca y otra practica mas dindamica. Las
orientaciones fueron sobre los di-
versos picos de pulverizacion, la for-
macion de las gotas en los mismos y
a través de un simulador de deriva se
demostré laforma como esas gotas se
comportan en el ambiente, con rela-
cion a su deriva. “La tecnologia de apli-
cacion es extremadamente importan-
te,yaque unavez que seelijael picode
pulverizaciéon adecuado, se evita la de-
riva, lanzar el producto en el ambiente
y se logra una mayor eficacia evitando
perdida de dinero’, resalto. =>
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NK difundié sus
innovadas tecnologias
junto a sus
distribuidores

K Semillas estuvo presente en la Feria Innovar

desplegando sus tecnologias mas innovadoras en
hibridos de maiz con la biotecnologia mas renombrada.
Esta marca de Syngenta acompaid a sus distribuidores:
Importadora Alemana, Lar y GPSA desplegando en los
plots demostrativos los materiales mas prometedores.
El Ing. Agr. Sergio Takai, gerente de NK para Parana
(Brasil) y Paraguay, destaco los aportes innovadores
gue traen los nuevos hibridos NK al tiempo de resaltar
la preponderancia de la Feria Innovar por la gran convo-
catoria de agricultores que tiene y las innovaciones que
presentan los expositores.
Comentdé que Syngenta y NK son empresas que traba-
jan mucho en innovacién. “La innovacion para nosotros
estad en nuestro ADN y a partir de este afo estamos aqui
para mostrar novedades y trayendo innovaciones para
los proximos tres afos”, enfatizo.
Resalté que NK estd innovando todo su portafolio y
cambiando las metas de productividad de sus hibridos
para llevar al agricultor mas rentabilidad. Ademas de las
tecnologias incorporadas por NK en el mercado, enfati-

t'IiIEI';:f_fx.

08| m'

z6 sobre el equipo humano que acompaiia para la trans-
ferencia adecuada de la tecnologia. “Hoy nuestro equipo
compone de tres RTV que estan con nuestros distribui-
dores, ademas tenemos seis asistentes técnicos. El equi-
po Paraguay es bastante grande cumpliendo el objeti-
vo de estar junto al productor y cerca del distribuidor.
Siempre estamos trayendo y mostrando nuevas tecno-
logias para aumentar su rentabilidad en los campos del
productor”, resalté.

Campos del Manana presentd innovaciones
en magquinarias agricola CLAAS

C ampos del Mafana se presenté con su destacada
exhibicion de maquinarias agricolas, con sus mar-
cas representadas CLAAS y HORSCH. El evento ha sido
testigo de la presentacion de la linea de forraje y cosecha

46 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Abril 2024

de CLAAS, con especial énfasis en la plataforma DRAPER
CONVIO disefiada para la cosecha de soja. Derlis Avalos,
Gerente Comercial de Campos del Manana, destaco la
presencia de CLAAS en Innovar 2024, donde se exhibid la
linea de maquinaria para forraje y cosecha. En particular,
enfatizoé en las plataformas DRAPER CONVIO para la co-
secha de soja, un producto esperado por los productores
que ofrece flexibilidad, adaptabilidad al terreno, unifor-
midad en la entrega de productos, reduccion de pérdidas
de granos y mayor rendimiento para las cosechadoras.
Avalos también menciond la sélida relacion de Campos
del Mafana y CLAAS con sus clientes, destacando el com-
promiso de trabajar al ritmo del agricultor” La rapidez y
eficiencia en el servicio son prioridades para CLAAS, en
sintonia con las necesidades y exigencias del campo. Final-
mente, el entrevistado agradecio6 a los clientes que confian
enlas marcas CLAASy HORSH y resalté el trabajo de Cam-
pos del Maiana para garantizar el servicio de excelencia.

www.campoagropecuario.com.py
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De La Sobera abordd
el mercado de granos
y el uso correcto de

la tecnologia

e La Sobera estuvo con su amplia propuesta de so-

luciones para el campo, entre las que se destacaron
las novedades de la marca Massey Ferguson. Ademas,
organizé una charla sobre el mercado a futuro de gra-
nos, a cargo de la empresa Paragrain, acompanaron el
acto, referentes de fabrica, como el director y los diver-
sos especialistas para Latinoamérica, indicé Francisco
Rojas, gerente maquinarias agricolas Massey Ferguson,
para De La Sobera al equipo de Campo Agropecuario
Multimedia. “Vino mucha gente de fabricas, 17 personas
y aprovechamos para tener un evento Unico y conocer
todas las tendencias de soja. Qué viene a futuro, pro-
nosticos de lluvias y como podemos ayudar con nuestro
portafolio de productos. Pudimos ver en las expectati-
vas del mercado que se espera una baja en la productivi-
dad de Brasil, aunque todavia se pronostican 145 millo-
nes de toneladas. Vimos como afecta a la cotizacion. Si
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empieza a caer, vaaocurrir loque el productor espera, la
suba de precios. Vemos un Brasil inestable por la sequia
que afecté el rendimiento. Sin embargo, eso se com-
pensaria con las 50 millones de toneladas en Argentina
y una produccién importante de EEUU, para mantener
constante el precio, sin esperar grandes subas a futuro”.
De esta forma se insistio con el mensaje para el agricul-
tor que sea cada vez mas eficiente, productivo y utilice
tecnologias para tener mayores rendimientos. Y aqui es
donde De La Sobera contribuye enormemente con sus
soluciones, dijo. “Massey Ferguson esta para intervenir
en esa cadena productiva, ofreciendo una amplia gama
de propuestas, desde la sembradora mas tecnologia, con
tasa variable, en la semilla, en abono, corte linea a linea,
que permite al productor puede optimizar el uso de
insumos y demas, clave para ahorrar costo, hasta sem-
bradoras, tractores, pulverizadoras. Todos los equipos y
magquinarias disponibles y que, utilizando bien la tecno-
logia, permite el ahorro y hace que el productor quede
con el bolsillo mas lleno”, concluyé. >
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Glymax presentd genética de sojay maiz
que otorgan mas productividad

E n la 67 edicion de la feria Innovar, Glymax recibié en
su stand a los productores con un portafolio com-
pleto de productos, en donde dieron destaque a hibridos
de maiz de alta productividad, variedades de semillas de
soja, entre otras nuevas propuestas.

En entrevista con Jacir Boaretto, director comercial de
la empresa, menciond varias tecnologias en las cuales
estan posicionando, entre ellas la linea de hibridos Lima-
grain, que de acuerdo al director comercial “tuvo un gran
destaque en la zafrina de este ano”.

Sobre el punto, sefialé que teniendo en cuenta las en-
fermedades y las plagas, Limagrain llegd a otorgar altas
productividades con excelente calidad de granos, a tal
punto de que “hoy es un hibrido muy buscado en Para-
guay porque trae todos los beneficios y la calidad que
el mercado busca”, precisd. Ya por el lado de la soja, el
ingeniero menciond que también estuvieron exhibiendo
las semillas Seedcorp HO, siendo la variedad Pirapé con
la que actualmente estan posicionando y que este afio
alcanzé una productividad de 7.000 kilos por hectarea.
Acotd que también se encuentran dando foco a la linea
de fertilizantes K-mag, y sostuvo: “Sabemos que todos
los afos hay problemas climaticos o de precios, pero el
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agricultor tiene que hacer lo que sabe mejor hacer, que
es sembrar y cuidar de sus cultivos”.

En ese sentido, refirié que K-mag trae al mercado un
nutriente importante para el suelo paraguayo como el
magnesio, que es “muy vital para que la planta pueda ex-
poner todo su potencial productivo” puntualizé Boaret-
to. “Estamos enfocados en ofrecer tecnologias y produc-
tos que ayuden a los agricultores a alcanzar su maximo
potencial productivo”, sentencié el Director Comercial.

Spraytec revalidé la efectividad de sus
productos de alta tecnologia en la feria Innovar

praytec una vez mas formo parte de la feria Innovar

queserealizddel 19 al 22 de marzo en Yguazu, Alto Pa-
rand, donde a través de un stand con parcelas demostrati-
vasy charlas expuso la efectividad de su linea de productos.
Alexandro Montanhani, responsable de las operaciones de
Spraytec Paraguay, comentd que Spraytec Paraguay de-
sarrolla productos disruptivos para Tecnologia de Aplica-
cion, Nutricion e Induccion de Resistencias. “Estos son los
tres pilareres donde esta estructurado Spraytec. Estamos
siempre desarrollando productos de altas tecnilogias para
entregar resultados y soluciones a los productores”, dijo.
También resalté que todos los productos presentan alta
tecnologia permitiendo mezclas con los agroquimicos.
Montanhani enfatizé que los produtos de Spraytec tra-
bajan con baja dosis, donde el volumen de almacena-
mientos no necesita mucho espacio.
Spraytec es una empresa con mas 32 anos de trayectoria
enBrasil y esta en Paraguay hace 17 afios. Esta presente en
42 paises con fabrica en Brasil, Estada Unidos y Argentina.
Refiriéndose a la muestra, el entrevistado resaltd: “No-
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sotros estamos muy contentos, nuestras expectativas
fueron superadas nos visitaron muchos clientes vy lle-
garon hasta nuestro stand gente nueva que buscoé co-
nocer sobre nuestros productos”, comenté al tiempo
de agradecer a todos los productores y visitantes que
prestigiaron la participacién en esta feria.

Www.campoagropecuario.com.py
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IASA desplegd nuevas herramientas y servicios
en sintonia con la Agricultura 5.0 durante Innovar

a firma IASA estuvo presente en Innovar 2024 apor-

tando nuevas herramientas para el productor, para
una agricultura mas sustentable, mas rentable y atono con
la Agricultura 5.0, manifesté a Campo Agro Valber Ariano,
director Comercial y Marketing de la empresa. “IASA se
destaca por ser protagonista de nuevas alternativas y de
aportar herramientas efectivas para los agricultores para
gue ellos desarrollen una agricultura cada vez mas susten-
table”, enfatizd Ariano al destacar el acompanamiento a los
productores con la asistencia técnica de un equipo humano
calificado e inversion constante en investigacién para su-
mar cada vez mejores productos a su portafolio.
Comento que la empresa ofrece insumos y servicios a
los productores en todos los procesos productivos de
los cultivos con el objetivo de atender todas las necesi-
dades del agricultor, desde la siembra hasta la cosecha.
Dispone de insumos y soluciones desde los fertilizan-

tes, semillas con genética FORSEED y una amplia gama
de productos biolégicos de la marca VALORE. “El pro-
ductor puede acercarse a IASA tener productos de ca-
lidad, servicios, asistencia técnica y comercializar sus
granos”, resalto.

Entre las principales innovaciones, resalté la constante
evolucion en los servicios y la linea de biolégicos con la
marca VALORE con la que ofrece insumos para los cul-
tivos de soja, maiz y trigo aplicables en tratamientos
de semillas, proteccién de cultivos (bioinsecticidas y
biofungicidas). “Es una nueva generacién de productos
biolégicos que se proyecta a crecer en el mercado por
la sustentabilidad que ofrece al agronegocio”, enfatizo.
Refiriéndose a la Feria Innovar que se desarrollé del 19
al 22 de marzo, Ariano dijo: “Innovar es un concepto que
ya estd establecido donde vale la pena participar para
acercar alos agricultores nuevas herramientas”.

COOPEDUC difundioé sus servicios durante la Feria

a Cooperativa de Ahorro, Crédito, Consumo, Pro-

duccién y Servicios COOPEDUC LTDA. estuvo pre-
sente en la Feria Innovar 2024 brindando su apoyo al
sector agropecuario. Durante la exposicién, que se desa-
rrollé del 19 al 22 de marzo en Yguazu, Alto Parang, esta
organizacion solidaria difundié sus servicios financieros
y no financieros. Liz Silvero, jefa del Dpto. de Sucursales
de COOPEDUC, expresé satisfaccion por formar parte
del evento por la importancia que tiene para el sector
agropecuario. Reafirmé la firme intencion de la coope-
rativa de brindar apoyo al sector productivo con todos
sus servicios. Refiriéndose a la financiacion para el agro,
comentd que la cooperativa dispone de productos es-
pecificos para la adquisicion de maquinarias e insumos,
ademas de proyectos personales y familiares.
La Cooperativa COOPEDUC es una entidad de ahorro
y crédito con 52 anos de trayectoria. No obstante, vie-
ne apoyando también al sector agropecuario, a raiz de
una coyuntura de crisis que surgio en el departamento
del Guaira. Desde entonces, la organizacion solidaria
apoya a todos los productores de cafia dulce de la re-
gion para lograr lareconversién agricola, ya que fueron
afectados entonces con el mercado del principal rubro

agricola de subsistencia, “Fueron Proyectos especifi-
cos que creamos para brindarles apoyo en una situa-
cion critica”, comento Silvero.

COOPEDUC Ltda. cuya Casa Matriz se encuentra en la
Ciudad de Villarrica cuenta con 12 sucursales en 4 de-
partamentos, Ciudad del Este y Juan Ledn Mallorquin
(Alto Parand), Caazapay San Juan Nepomuceno (Caaza-
pa), lturbe, Yataity, Tebicuary, Paso Yobai, Independen-
ciay Mauricio José Troche (Guaira) y en Coronel Oviedo
y Caaguazu (Caaguazu). Las personas interesadas en ac-
ceder ala financiacion de esta cooperativa pueden acer-
case a las oficinas de COOPEDUC, comunicarse al 0541
42521 o informarse a través de las redes sociales. =»
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Fertimax con la
propuesta de la fabrica
al campo y su apuesta
por la tecnhologia

L a industria Fertimax participd una vez mas de la Fe-
ria Innovar donde en un instructivo stand destacé la
propuesta “De la fabrica al campo” exponiendo los pro-
cesos de fabricacion y la recomendacién adecuada para
una fertilizacion eficiente,

Maximiliano Zavala, gerente de Marketing y Desarrollo
de Fertimax, comentod que el objetivo fue explicar du-
rante la muestra que con la nueva planta granuladora
Fertimax ofrece NPK en el grano mas micronutrientes.
Ademas, expuso la forma como se produce, las formula-
ciones que realizan, las lineas en las cuales se posicionan
los productos y la demostracién de efectividad a campo
através de una calicata.

Durante el recorrido también se demostré la importan-
cia de realizar andlisis de suelo para saber la disponibi-
lidad de nutrientes en el suelo para luego recomendar
las especialidades. “A través del paso por las diferentes
estaciones se oriento sobre la importancia del NPK y la
funcion de los micronutrientes (Magnesio, Cobre, Zinc

y Boro) y posteriormente se explicé sobre la heteroge-
neidad y la homogeneidad de las diferentes lineas, o las
distintas ofertas que ofrecemos en el mercado que son
Cropmax Plus y Maxbalance Plus”, dijo.

Zavala explicd que el objetivo de Fertimax es innovar
constantemente. En efecto, la compania siempre bus-
ca incorporar mas tecnologia y permanecer en la van-
guardia de la tendencia. “Lo que nosotros queremos es
ser mas eficientes en los recursos, que los diferentes
elementos aplicados en el suelo sean absorbidos de la
mejor manera y que se exprese con la mayor eficiencia
posible en la planta”, resalto.

PROPUESTAS. Fertimax destaco en la feria sus espe-
cialidades, Maxbalance Plus y CropMax Plus. “Nosotros
en laferia destacamos lainnovacién, la nueva tecnologia
gue es el NPK y micronutrientes en el grano”, dijo.
Fertimax es una industria paraguaya que ocupa un im-
portante lugar en el mercado de fertilizantes que reafir-
ma su compromiso de incorporar constantemente tec-
nologia de punta apuntando a altos estratos.

Prosoil destaco
novedades en
productos biolégicos y
nutricionales

rosoil formé parte de Innovar. donde destacé las

maquinas 100% de fabricacién nacional y noveda-
des enlos productos biolégicos y nutricionales, comenté
Marcos Reckziegel, gerente comercial de la firma parala
regién Noreste.
Comenté que lacompania estd invirtiendo en incorporar
nuevas tecnologias para mejorar y aumentar el costo be-
neficio de las maquinas para ofrecer mayor precisién en
la aplicacion de los inoculantes. “Estamos también desa-
rrollando maquinas para aplicaciones a tasas variables,
drones mezclador de quimicos y otras innovaciones para
responder a las exigencias del campo”, resalté.
Expreséademasque Prosoil vienedesarrollandoinvestiga-
ciénanivel local paraincorporar nuevos productos. “Nues-
tro objetivo es aumentar la oferta de productos, tanto bio-
l6gicos como nutricionales, de acuerdo a las necesidades

50 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Abril 2024

gue esta apareciendo en el campo”. Comento que la em-
presa esta en proceso de obtener ciertas certificaciones y
ofrecer productos paralaproducciénorganicadetalmane-
raabrindar una propuesta mas a la agricultura paraguaya.
“Prosoil es una empresa dedicada a ofrecer los mejores
productos a los clientes”, resalté al tiempo de agradecer
las visitas logradas durante la Feria Innovar que pese al cli-
ma calido convocé a muchos clientes de la firma y nuevos
visitantes.

Valoré la organizacion de la muestra, una exposicion que
se consolida como la mayor feria del pais.
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Jacto destacod las innovaciones
tecnoldgicas en sus maquinas

a multinacional brasilena Jacto participé una vez

mas de Innovar Feria Agropecuaria donde desta-
c6 los cambios tecnolégicos incorporados en sus ma-
quinarias. Durante la muestra, la compania desplegd
su portafolio de productos que abarcé equipos de
siembra, pulverizacion y fertilizacion con innovacio-
nes incorporadas.
llson Ferreira de Oliveira, Administrador de Ventas para
Paraguay, resalto la relevancia del mercado paraguayo
para Jacto, ya que para la industria este pais es el segun-
do mercado mas importante después de Brasil.
Enfatizoé la importancia de participar en Innovar para
la compania, ya que en la misma realizan lanzamientos
ademas de interactuar con los clientes, distribuidores
y representantes. “Venimos con el equipo completo y

creo que Innovar es un espejo de
lo que va a pasar en los proximos
meses y en los préximos anos en la
agricultura paraguaya”, resalté al
mencionar que la feria va mejoran-
do, debe seguir mejorando vy es el
modelo que se va a consolidar don-
de van a participar directamente
las fabricas.

En cuanto a las innovaciones, co-
mentd que si bien Jacto muestra
las mismas maquinas en ellas des-
taca cambios de tecnologias. “Por
ejemplo todas las maquinas estan
equipadas con telemetria gratuita
de por vida y todas las maquinas
de Jacto estan con tres anos de co-
rreccion de senal”, dijo.

Comenté ademas que en innovar
Jacto lanzé el sistema innovador
“PWM”, una tecnologia que futura-
mente la mayoria de los pulveriza-
dores van incorporar por los bene-
ficios que aporta para el agricultor.
Refiriéndose a los visitantes de la
muestra, comentd que los agricul-
tores estan mas conservadores para
invertir, porque no fue un ano de
rentabilidades altas para ellos.
Durante la entrevista con Campo
Agropecuario Ferreira resalté que
los agricultores tienen una misién
muy importante, producir alimen-
tos para el mundo vy los fabricantes
de maquinarias tienen la misién de
ofrecer productos de mejor calidad,
la excelencia en posventa y estar al
lado del productor. “Tenemos que
ser parceros de los productores e
Innovar es el momento para demos-
trar eso”, enfatizé. >
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DVA enfatizé en lineas de bioestimulantes
durante Innovar 2024

no de los stands mas visitados durante Innovar Feria

Agropecuaria 2024 fue el de DVA Agro Paraguay, pre-
sente en el evento con muchas novedades. Hugo Benitez,
coordinador de Investigacion y Desarrollo de la compaiiia,
mantuvo una amena conversacién con el equipo de Campo
Agropecuario Multimedia para conocer detalles de la pre-
sencia de la firma en la mega muestra agrotecnolégica
El entrevistado realizé una evaluacién de lo que dejé In-
novar 2024 para DVA Agroy el resultado fue altamente
positivo. “Culminamos este evento que afo tras afio mar-
ca presencia en la region. Como compaiiia, presentamos
lo mas destacado de nuestro portafolio de productos
con que contamos a nivel pais, pero dando foco princi-
pal a algunas lineas para posicionarlas y salir al campo
con mas fuerza’, resaltd. Expuso que la idea es brindar
soluciones en todas las etapas del ciclo productivo en
el campo, con los principales rubros de renta. La firma
abarca varios segmentos clave para atender al mercado.
“Contamos con soluciones para cada etapa, con programas
de desecacion, tratamiento de semillas, proteccién de cul-
tivos con fungicidas y herbicidas y bioestimulacién. Justa-
mente, este ano dimos enfoque fundamental en nuestra
linea propia de bioestimulantes Incentia. Es bastante am-
plia, con productos a base de extractos de algas y que inclu-
ye una propuesta altamente tecnolégica como Osmobetan
gue venimos trabajando en los Ultimos afios con buenos re-
sultados”, puntualizé el profesional agronomo al respecto.
Esta solucién se enfoca mas en la parte termo osmo re-
gulacion de plantas, sobre todo para mitigar el estrés por
condiciones extremas, hidricas o presién fitosanitaria,
con lo cual contribuye a mejorar la resistencia de cultivos
ante un escenario de déficit de humedad en el suelo. “Ade-
mas, es objetivo de DVA cuidar la inversién del productor
con coadyuvantes. Para ello, dispone de una linea com-
pleta y propia con reguladores de pH y otros beneficios,
mas los productos en desarrollo, para lo cual seguimos
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trabajando para proximos lanzamientos”, anticipé. “Como
compania, DVA siempre apunta a productos innovadores.
Los proximos lanzamientos mantendran las innovaciones
en el campo el productor. Queremos dejar como mensaje
gue DVA siempre va a estar al lado del productor. Va a es-
tar presente, junto con el agricultor haciendo asistencia
técnica, monitoreando y ofreciendo productos de calidad
e innovadores”, concluyd. La firma completé su cuarta
participacién de manera consecutiva en el evento y mos-
tré un estand permanentemente visitado por producto-
res, técnicos, estudiantes y visitantes en general.

www.campoagropecuario.com.py



CGS ~ YPF con sus lubricantes de alta gama para
el Agro estuvieron presentes en la Feria Innovar

L os lubricantes YPF sin duda constituyen la eleccion
confiable para el 6ptimo rendimiento y proteccion
de los motores agricolas. Con una alta gama de produc-
tos disefiados para satisfacer necesidades del trabajo en
el campo y asi YPF de la mano de CGS estuvieron pre-
sentes en la Feria Innovar.

Durante la muestra, los lubricantes YPF y CGS estuvie-
ron con el Grupo Cotripar, empresa aliada y quien reco-
mienda la linea para la lubricacién de las maquinarias
agricolas que representan en el pais.

Felipe Paez de CGS, representante de los productos
YPF para todo el territorio paraguayo, comento a
Campo Agropecuario, que YPF incorpora al mercado
innovados productos y de esta manera acompaia las
motorizaciones y equipamientos que demandan nue-
vas exigencias.

Mencioné que YPF lanzé la nueva linea EXTRAVIDA
XV para el AGRO-TRANSPORTE y que préximamente
estaran en la Regién. Son productos diferenciados y
especificos para el sector y que ofrecen mayor protec-
cién, rendimiento y cuidado al medio ambiente, pro-
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porcionando a los usuarios la tranquilidad de contar
con productos de alta calidad en sus equipos.

Comenté ademas la buena aceptacion de los produc-
tos / marca con presencia de 31 afos en el Mercado
“Los lubricantes YPF son productos de una empresa
lider en la regidn que cuanta con altos estandares de
calidad con precios competitivos”, dijo. >

Impulsando el desarrollo del Chaco

COO0
(&“f;:;'.‘aﬂ [ Neuland FERNHEIM




INNOVAR 2024

New Holland con Tape Ruvicha con
maquinas para agricultura y ganaderia

ligencia artificial de New Holland.
Estan aceptando y utilizando para
su provecho como la cosechadora
IntelliSense de New Holland que
representa un avance significati-
vo en la agricultura de precision,
ofreciendo una combinacién Unica
de automatizacién inteligente, op-
timizacién de la cosecha y gestién
precisa del rendimiento. Esta inno-
vadora maquina esta redefiniendo
el futuro de laagricultura brindado
buenos resultados con los produc-
tos obtenidos”, comento.

Las maquinarias agricolas de New
Holland con inteligencia artificial
estan transformando la agricultura
moderna al proporcionar una ma-
yor precision, autonomia, eficiencia
operativa y rentabilidad para los
agricultores. A medida que la tec-
nologia continla avanzando, esta
marca incorporara mas innovacio-
nes en el mercado paraguayo que
impulsen la productividad y la sos-
tenibilidad en el sector.

Chavez agradecié a los productores
por la éptima receptividad de las in-
novaciones que le ofrece la empresa
y los invitd a recurrir a Tape Ruvicha
en Asuncién o en las sucursales de
Ciudad del Este, Katueté, Encarna-
ciony Loma Plata.

ew Holland con Tape Ruvicha dijo si a Innovar.

Durante la feria destacé las diversas lineas de
maquinarias para la agricultura y la ganaderia. “Esta-
mos presentando toda la linea de forrajes, tractores y
cosechadoras con la inteligencia artificial”, manifesté
Santiago Chdvez, encargado de la linea de forrajes de
Tape Ruvicha.
De la linea Heno y Forrajes destacé la a nueva enfarda-
dora con Sistema de Humedimentro Integrado y otras
innovadas tecnologias incorporadas por la marca junto
adistribuidor Tape Ruvicha.
Resaltd que los productores estan adquiriendo y vien-
do con mucha esperanza todos las maquinas con inte-
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KUROSU & CIA. y JOHN DEERE lanzaron
maquinarias agricolas, de construccion y forestales

UROSU & CIA. y JOHN DEERE. aprovecharon la

Feria Innovar para el lanzamiento de nuevas tec-
nologias en maquinarias agricolas, de construccion
y forestal. La exposicién fue ademas la oportunidad
para demostrar la apuesta de John Deere por Para-
guay con la incorporacion de estas innovaciones y el
acompanamiento de funcionarios de la fabrica, quie-
nes junto al equipo humano de KUROSU & CIA. aten-
dieron alos clientes y diversos visitantes que llegaron
hasta los stands.
Entre los lanzamientos destacados en laferiaresaltaron:
La Motoniveladora 620 P que se presento oficialmente
el miércoles 20 de marzo. Esta maquina viene equipada
con motor Tier3 de 200 HP, [dAmina de 14 pulgadas, JD
Link™, y rodado de 17,5 R25.Y la Retroexcavadora 310
P, con Potencia neta del motor de 69 kW (91 hp) a 1,800
rpm, Profundidad Maxima de Excavacion de4.27 my
Peso Operativo de 7357 kg.
El Tractor Serie 7M fue presentado el 21 de marzo con
un gran lanzamiento. El mismo es una evolucién del
Tractor 7J, con mas tecnologia. Entre las cualidades del
nuevo Tractor se destacan la integracién de la tecnolo-
gia en la cabina, innovador receptor de agricultura de
precision, nueva pantalla generacién 5 y la nueva gene-
raciéon de transmision que viene en dos modelos.
Esta gama de Tractores esta disponible en tres grandes
grupos de potencia: el 7M 200, 7M 215, 7M 220. Todos
cuentan con la capacidad de entregar mayor potencia,
por consecuencia pueden realizar mayor hectarea de
trabajo por hora, con menor consumo de combustible,
explicéd Denis Vazquez, Especialista de productos.
Ricardo Muiller, Gerente de Negocios de John Deere
para Paraguay, comento que el Tractor 7M fue desarro-
llado durante afios y en el se han considerado las princi-
pales necesidades de nuestros clientes.
“John Deere siempre hace las innovaciones con la in-
tencion de ofrecer a nuestros clientes las soluciones
completas que les permitan trabajar cada dia de una
manera mas productiva, rentable y sostenible, sea el

pequefio, medio o grande productor. En base a eso te-
nemos las mas completas soluciones en tecnologia em-
barcadas en nuestras maquinas, eso hace con que John
Deere y el Distribuidor trabajen enfocados cada vez
mas en el cliente. Hoy dia, no solamente el cliente tiene
todas las informaciones de productividad y operacién
de la flota en su smartphone, la conectividad en tiempo
real también permite que el distribuidor tenga eso en
nuestros Centros de Soluciones Conectadas, trayen-
do un conjunto de ventajas que facilitan el dia a dia de
nuestros clientes”, mencioné.

Aprovechd la ocasién para expresar su admiracién por
el pais. “Paraguay me encanta porque tiene diferentes
origenes donde la base de |la familia hace mover el cam-
po con gran dedicacion y afecto, también veo que estan
cambiando las generaciones y la nueva generacién esta
solicitando tecnologia en una velocidad increible. Esta-
mos muy contentos de que el pais sea el primer mer-
cado de exportacién donde se lanza este Tractor. Para
John Deere, Paraguay es muy importante por su gran
potencial productivo en soja, maiz, arroz y otros culti-
vos y esto se refleja también en el tamafo y energia de
esta feria. Me quedo muy motivado en ver que nues-
tros clientes, asi como nosotros, estamos trabajando
para que la vida pueda avanzar”, resalto. =>
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Agrosystem propuso
Yara como la solucion
necesaria para el campo

a empresa Agrosystem acompaié una vez mas la

mega muestra a cielo abierto de la agrotecnologia
paraguaya. Ramoén Aquino, encargado de Desarrollo
de la firma, recalcé la satisfaccién de volver a participar
del evento en lo que es una constante para Agrosystem,
desde hace 20 anos en el mercado nacional, la de apoyar
todos los emprendimientos para lograr una agricultura
con mayores beneficios para el productor. “En esta edi-
ciéon volvimos a presentar el trabajo en parceria que te-
nemos con la fabrica Yara, sobre todo apostando por la
linea Yara Vita, que estamos promocionando con mayor
énfasis, sumada a la linea tradicional de soluciones para
la soja, el maiz y el trigo”, resalto el profesional agrénomo
durante la feria en conversacion con el equipo de Campo
Agropecuario Multimedia. En otro momento, subrayé las
oportunidades que se presentan para el agricultor na-
cional. “Durante los dias de Innovar recibimos a muchas

personas, incluso tuvimos presencia de productores del
extranjero quienes observaron las facilidades que pue-
den encontrar en nuestro pais, a diferencia de los veci-
nos, pues ofrecemos ventajas comparativas en la cues-
tion agricola”. Ademas, agradecio a los organizadores del
evento, la Union de Empresas Agropecuarias (UEA), por
la oportunidad para mantener el contacto con los agricul-
tores y visitantes en general. Sobre Yara Vita, indicé que
“es lo que cualquier productor necesitaria en el campo. Es
una linea altamente eficiente en nutricion foliar y actual-
mente el posicionamiento en Paraguay esta avanzando
cada dia. Es un aliado super eficiente para el agricultor vy,
en costos, estamos bastante bien. Siempre atentos para
cualquier asesoria al productor. Estamos siempre a dispo-
sicion”, concluyo e igualmente agradecio a nuestro medio
la difusiéon de las novedades de Agrosystem.

Rainbow difundié
sus innovaciones e
informaciones en Innovar

R ainbow formé parte de Innovar 2024. En su segunda
participacion en esta muestra que se desarrollé en el
distrito de Yaguazu Alto Parand la compaiia compartié
con los visitantes sobre las innovaciones préximo a lanzar-
se en nuestro mercado y brindé detalles sobre las lineas
de productos que dispone actualmente. El Ing. Agr. Carlos
Arce Gill, gerente comercial y de marketing de Rainbow
Paraguay, expresé satisfaccion por la participacion en la
feria Innovar por la presencia de la marca y la oportuni-
dad de compartir con los agricultores quienes visitaron el
stand para conocer mas sobre las novedades y saber mas
sobre la oferta de esta compaiiia para el mercado agrico-
la. “Es muy bueno formar parte de Innovar porque es un
evento comercial, de orientacion e intercambio”, resalto.

INNOVACIONES. Como innovacion adelanté la proxi-
ma incorporacion de dos nuevos productos en el por-
tafolio herbicidas, para el control de malezas de dificil
control. “Nosotros intercambiamos informacién para
encontrar soluciones a las problematicas emergentes y
a las que ya estan establecidas”, dijo.

BIOSOLUCIONES. Anuncié también la incorporacion
de la linea de biosoluciones en el corto plazo. “Las bioso-
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luciones consisten en un programa de especialidades, que
va a ayudar al agricultor a lograr mas incremento de pro-
ductividad y mejores resultados a través de productos que
van a aportar soluciones y dar valor a cadena productiva’,
comentd. Arce dijo ademas que Rainbow Paraguay hoy
cuenta con un amplio y diversificado portafolio. Si bien los
herbicidas constituyen la fortaleza de la compaiiia, desde
el aflo pasado viene trabajando fuertemente en la innova-
cién de la linea de fungicida con la que estd logrando opti-
mos resultados con el aporte de la tecnologia “Rain Resis-
tance”, entre lo que destacé el multisitio Cleaner Up como
una herramienta muy importante para el agricultor.

El entrevistado aprovechd para reiterar su satisfaccion
por la participacion en Innovar y para expresar que Ra-
inbow es una compania de garantia, confiable y segura
ofreciendo solucione a medida.

Www.campoagropecuario.com.py



Tecnomyl acompand la muestra con
novedades para el campo

ecnomyl volvié a Innovar Feria Agropecuaria, con

lanzamientos y soluciones. “Siempre es un gusto
participar en este evento. Una vez mas fue un éxito total
y demostré ser la mayor feria agricola del pais. Nuestro
stand fue muy visitado y para nosotros siempre es im-
portante estar cerca del productor, trayendo noveda-
des”, indico Lucas Becker, gerente de Marketing de Tec-
nomyl para Paraguay y Bolivia.
Resalté que la muestra se constituyd en un escenario
propicio para seguir fortaleciendo el portafolio de solu-
ciones de la companiia, con mas de 10 productos nuevos
y, ademas, con énfasis en soluciones bioldgicas. “Tec-
nomyl entra de lleno en ese mercado. Es lo que se vie-
ne, lo que el productor necesita y el mercado demanda.
Queremos resaltar que tenemos la mayor industria del
pais, tanto en productos quimicos como en biolégicos, a
partir de ahora”, subrayé.
En otro momento, destaco que las tecnologias y las solu-
ciones desarrolladas por la compaiiia no sélo proporcio-
nan respuestas para el agricultor de Paraguay, sino que
también son importantes para el pais por todo lo que
generan, ademas de apuntar a atender la creciente de-
manda exterior. “Nuestra industria también es para ex-
portacion. Tenemos mano de obra nacional y tecnologia
paraguaya exportada a otros paises”, indico.
Becker destacé los lanzamientos en quimicos... ya fue-
ran fungicidas, insecticidas, herbicidas y la linea de nu-
tricion vegetal. “Hoy Tecnomyl tiene una participacion
muy importante, con un amplio portafolio. Y pudimos,
una vez mas, mostrar al productor que vino a vernos lo
bueno que tenemos en soluciones y complementar eso
con lo que el productor necesita”, anadio. A lo menciona-
do, se suma la oferta de hibridos de maiz que propone la
compaiiia con la genética Agroceres.
El stand de Tecnomyl mostré el concepto de un circuito
de 4 estaciones, mas un sector de hibridos de maiz. “El

recorrido permitié conocer noveda-
des para exponer parte de los mas de
200 productos de nuestro portafolio.
Tratamos de mostrar un resumen,
haciendo énfasis en lo mas impor-
tante para que el agricultor venga
tenga mas informaciones, haga un
recorrido rapido y lleve a sus campos
cosas que pueda usar en su dia adia”.
El circuito incluyé innovaciones bio-
I6gicas, lanzamientos, manejo de soja
y nutricion vegetal, ademas del men-
cionado sector de maiz.

Innovar Feria Agropecuaria volvié
a realizarse en el predio del Cen-
tro Tecnolégico Agropecuario del
Paraguay (CETAPAR), en el km 282
delaruta PYO2. Completd su sexta
edicion y rebasé las expectativas
de los organizadores, al concluir
el fin de semana con mas de 27 mil
visitantes. >
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Grupo Cotripar estrend las maquinarias FENDT
para ofrecer una mejor rentabilidad al productor

| Grupo Cotripar lanzé la marca FENDT en la feria

Innovar 2024 con las diferentes lineas de maquina-
rias que incorpora en nuestro mercado. También expuso
innovaciones de las otras marcas representadas como
Valtra, KUHN ademas de implementos y repuestos para
el campo. “La idea es ofrecer herramientas direcciona-
das netamente al campo, y aqui en Innovar para eso con-
tamos con el mayor stand de todos, una estructura de
unos 4.400 metros trayendo novedades en todas nues-
tras lineas de negocio”, comenté a nuestro medio Bruno
Vefago, director comercial de Cotripar.
Detallé que para la linea FENDT es la primera partici-
pacién en la mencionada expoferia, resaltando ademas
que Paraguay es el primer pais de Hispanoamérica don-
de llega la marca. “Tranquilamente pudo haber aterri-
zado en otros paises, pero eligié Paraguay por la cali-
dad de su agricultura, llegando asi de forma exclusiva
de la mano del Grupo Cotripar”, puntualizé.

SUDAMERIS

[T
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En ese sentido, el supervisor comercial de FENDT en
Paraguay, Juliano Vefago, sefalé: “Nos pone contentos
laimagen que los productores clientes se estan llevando
de esta marca, esa aceptacién gracias a su tecnologia de-
nota satisfaccion en cada trabajador del campo”.

En otro momento, Bruno Vefago destaco a las maqui-
narias e implementos de las otras marcas representa-
das entre las que mencioné el pulverizador autopro-
pulsado Stronger de KUHN y las novedades de Valtra
la plantadora Momentum de 18 lineas y el pulveriza-
dor R530.

“Nosotros como Cotripar sabemos la situacién actual
de la cosecha de soja y también de la zafrifia, y es por
eso que estamos junto con el agricultor para apoyar en
cada decisién que pueda otorgarle la mayor rentabi-
lidad y la mejor tecnologia en su campo” sentenci6 el
director de la empresa.

Www.campoagropecuario.com.py



Tracto destaco su liderazgo y
compromiso con novedades

T racto, una firma lider en el rubro agricola y ganade-
ro, se destacé unavez mas en Innovar, la prestigiosa
feria que reunio a los principales actores del sector. An-
derson Philippsen, Gerente Comercial de Tracto, com-
partié su entusiasmo por la participacion continua de la
empresa en este evento desde su primera edicion.
“Desde el inicio, hemos sido participes activos de Inno-
var. Tracto es uno de los mayores entusiastas de la feria,
respaldando tanto a la Unién de Empresas Agropecua-
rias (UEA) como a los productores agricolas y ganade-
ros”, afirmé Philippsen. La presencia de Tracto en la fe-
ria ha sido notable, con méas de 15 equipos en dindmica
y una amplia gama de productos exhibidos en estatica
para satisfacer las necesidades del sector.

Entre los lanzamientos destacados
de este afo estuvo el pulverizador
Avola de Baldan de 2.500 litros con
30 metros de barra, asi como el ca-
bezal maicero de la reconocida mar-
ca Indutar. Estos productos ofrecen
soluciones innovadoras y beneficios
significativos para los productores.
El entrevistado también enfati-
z6 sobre plantadoras en la feria.
“Nuestras plantadoras ofrecen una
combinacién Unica de ancho de
transporte, agilidad y rendimiento
de trabajo, adaptandose a las nece-
sidades especificas de cada cliente”,
explico.

Tracto cuenta con 12 puntos de ven-
ta en todo el pais desde donde brin-
da un servicio cercano y personali-
zado a sus clientes.

Ademas de su destacada oferta de
productos, esta empresa se enor-
gullece de ser lider en ventas de
equipos para preparacion de suelo
en Paraguay. “Este éxito es el resul-
tado de nuestro compromiso con la
excelencia y el respaldo continuo
a nuestros clientes”, afirmé Con un
enfoque centrado en el crecimien-
to y la innovacién, la empresa sigue
avanzando para ofrecer ain mas be-
neficios a sus clientes.

“Queremos agradecer a nuestros
clientes y amigos por su confianza
continua. Pueden estar seguros de
que Tracto Agrovial seguird sien-
do un aliado fiel de los productores
agricolas y ganaderos de todo el
pais, trabajando juntos para alcan-
zar el éxito. CA




Rizospray Extremo: el aceite
premium hace mas eficientes las
aplicaciones con bajo volumen

EN LA LOCALIDAD DE PINDO, DEPARTAMENTO DE ALTO PARANA, LA FIRMA RIZOBAC-
TER LLEVO A CABO UN ENCUENTRO CON AGRICULTORES quienes en sus respectivos
campos hacen uso de Rizospray Extremo, un aceite premium que incrementa la penetra-
cion y aumenta la actividad biologica de los herbicidas, insecticidas y fungicidas foliares.

n conversacioén con el Ing. Marcelo Julian Persi-
E chini, representante técnico de ventas para la

region de San Cristébal, explicé que la actividad
surgié como forma de agradecimiento a los productores
de la cooperativa Pindo, por su preferencia en el uso del
mencionado producto.
En la ocasidn, se discutieron las caracteristicas y be-
neficios del Rizospray Extremo, tales como su calidad
premium, capacidad de mezclar facilmente con otros
productos, entre otros. Asimismo, se escucharon las
necesidades de los productores para mejorar su expe-
riencia con este material. “Es un producto que esta cre-
ciendo a una tasa del 20% anual y se caracteriza por ser
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diferenciado, entonces nos parecié interesante la po-
sibilidad de hacer una reunién con ellos a la cual deno-
minamos Rizobrasas, compartiendo un asado mientras
abordamos unos 10 puntos sobre los atributos del pro-
ducto’, preciso el Ingeniero. Durante la reunion se dié
destaque a que los beneficios de Rizospray se potencian
bajo condiciones ambientales desfavorables como, ries-
go de lluvias pocas horas después de la aplicacién, eleva-
da temperatura o escasa humedad ambiental.
Finalmente, Persichini sostuvo que él mismo asegura
mayor proteccion de las gotas en condiciones extremas,
logra una maxima penetracion cuticular y tiene una exce-
lente capacidad de esparcimiento sobre el blanco. CA
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DE CAMPO

AREA POLO SOMAX
Innovadoras propuestas
tecnoldgicas para el agro se
destacaron en tradicional
noche de campo

LA ULTIMA EDICION DEL AREA POLO DE SOMAX CONVOCO A VARIOS
PRODUCTORES Y TECNICOS EN UNA GRAN NOCHE DE CAMPO, acon-
tecimiento que fue propicio para exhibir las ultimas tecnologias que dis-
pone la firma para el mercado paraguayo. La cita se llevo adelante el 13
de marzo en la localidad de San Alberto, departamento de Alto Parana.
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a Noche de Campo Somax

esta vez fue en San Alberto.

En la oportunidad, los visitan-
tes pudieron conocer mas sobre las
propuestas en proteccién de culti-
vos, nutricion, genética de maices y
manejos sustentables.
El gerente de Somax para la sucur-
sal de San Alberto, Alcione Werle,
sostuvo que debido a la intemperie
por la cual atraviesa el productor en
esta regién con las condiciones cli-
maticas, sumado a los inconvenien-
tes para comercializar, decidieron
llevar a cabo la esta actividad para
acercar herramientas innovadoras
al productor de tal modo a ayudar a
mitigar los riesgos.
Destaco que para ello, pusieron a
disposicion cinco paradas en don-
de los productores pudieron co-
nocer a través de profesionales de
la firma nuevas propuestas para
los distintos tipos de problemas o
riesgos que acarrea la produccién
agricola.
En detalle, el recorrido técnico ini-
cié con una charla sobre Aspire, un
potente fertilizante que optimiza el
boro para las plantas. En la segunda
parada técnica, los productores se
informan sobre el tratamiento de
semillas para un mejor desarrollo de
los cultivos, en tanto que en laterce-
ra parada, se dio foco a la nutricién
foliar paralasojay el maiz por medio
de un manejo estratégico que opti-
mice una mayor productividad.
Ya en la cuarta parada, se centré

sobre el manejo de roya con énfasis en el fungicida
Aprovia Turbo, mientras que, en la quinta estacion, los
puntos de destaque fueron los hibridos Nord, la plata-
forma de tratamiento de semillas Lumigen y el manejo
del cultivo de maiz.

El recorrido finalizdé con una charla bastante intere-
sante para cada grupo de productores que iban avan-
zando, en donde se habld sobre las actualizaciones del
mercado de granos. La jornada concluyé con un asado
donde, a mas de degustar buenos cortes de carne, los
invitados y anfitriones compartieron momentos ame-
nos de confraternizacién. CA
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Somax inauguro sucursal y
silo en Pedro Juan Caballero

s e T

SOMAX INAUGURO UNA SUCURSAL Y UN SILO EN PEDRO JUAN CABALLE-
RO, AMAMBAY. Fue el 3 de abril durante una amena velada que reunid a los
directivos de la firma con clientes e invitados especiales para celebrar esta
nueva infraestructura que ofrecera mejores servicios a los productores de esta
region. En la oportunidad, los directivos reafirmaron el compromiso de Somax
de ofrecer soluciones de vanguardia a los agricultores y la apuesta por el pais.

C on la presencia de los directivos de Somax el Di-
rector presidente de Somax, Fabio Bedin y el di-
rector Comercial Regis Guntzel se realizé lainau-
guracion de la nueva sucursal y silo Pedro Juan Caballero.
En la oportunidad, el Gerente de Negocios de la nueva
Sucursal, Marcos Passolongo, dio las palabras de bien-
venidas a los participantes y presentd al equipo humano
gue prestara servicio en la nueva unidad, que esta com-
puesto por mas de 15 colaboradores en la zona.
Passolongo comentd que “Somax busca constantemen-
te ofrecer las mejores soluciones para los productores.
Con la apertura de la unidad en Pedro Juan Caballero
estaremos mas cerca de los productores, para brindar-
les un mejor servicio y atencion”, enfatizo al destacar la
importancia de la regién y su potencial productivo que
motivo a la empresa a realizar esta nueva inversion.
Menciond que con lainstalacién de una nueva sucursal y
el silo los productores de laregién tendran a disposicion
insumos, servicios y el silo para la recepcién y comercia-
lizacién de granos. “Nuestro compromiso es aprovechar
al maximo el potencial de produccién de granos en la re-
gion, brindando eficiencia, seguridad y transparencia en
todo el proceso”, enfatizé.
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15 ANOS DE SOMAX. La oportunidad también fue
propicia para dar a conocer toda la estructura que dis-
pone Somax en el pais. La compaiia cuenta con 7 sucur-
sales y 8 silos operando en distintas zonas del Paraguay
con mas de 200 funcionarios en forma directa.

Por su parte, el director del Area de Granos de So-
max Sergio Bergmann, comenté que Somax es una
empresa con 15 afios de trayectoria en el mercado
y cuenta actualmente con ocho unidades de aco-
pios de granos.

Ademas, la empresa estd identificando nuevos lugares
estratégicos para seguir instalando infraestructuras y
servicios para continuar brindando cada vez mas el me-
jor servicio con mayor proximidad para los productores.
“Somax esta enfocada en el éxito comun, llevando solu-
ciones integradas para promover la mayor rentabilidad
de los productores, asegurando que cada paso del ca-
mino sea sinénimo de éxito para los clientes”, concluyé
Bergmann.

Posterior al corte de cita de inauguracion los presentes
compartieron unarica cena, se deleitaron con musica en
vivoy hubo sorteos para los presentes que permitié vivir
unaamena velada. CA
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