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MALLA ALUMINET CTA

La malla AlumiNet es áltamente eficiente para reducir la 
entrada de calor en los corrales de confinamiento y áreas de 
descanso de los animales.

Las cintas retorcidas de Aluminet CTA reflejan los rayos 
ultravioleta e infrarrojos y difunden la luz, lo que reduce 
considerablemente la temperatura ambiente.
Garantía de 4 años - Durabilidad de 8 a 10 años.

Animales menos estresados
Aumento de producción de 
leche
Ganancia de peso
Mejor conversión alimenticia

Mayor eficiencia reproductiva
Reducción de tasa respiratoria
Menor consumo de agua
Traslucidez 80%

0983 846 825

MEDIDAS DISPONIBLES (METROS): 4x50 - 8x50
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EDITORIAL

TECNOLOGÍA DE 
APLICACIÓN, PARA 
LA AGRICULTURA 
MODERNA

C onforme avanza la producción, ella encuen-
tra a su paso nuevos retos. Sea por una ma-

yor presión por el crecimiento de una población 
más urbana que rural, sea por la necesidad de ser 
más eficiente, sea por cuidar más el ambiente o 
por el motivo que sea, el campo debe estar prepa-
rado para encarar esos desafíos.

Y, una vez más, la tecnología es la aliada perfecta. 
Por ello, en materia de aplicación, la agricultura 
moderna debe incorporar el concepto que le per-
mita optimizar recursos y ganar en eficiencia, a la 
par de ofrecer garantías de buenas prácticas para 
seguir encarando nuevos objetivos, como lo de 
producir de manera sustentable.

La tecnología de aplicación permite lograr mejo-
res resultados en el combate de plagas. Si bien, las 
compañías destinan recursos y tiempos y se es-
meran por obtener productos acordes para cada 
necesidad, poco o nada servirán estas soluciones 
si no cumplen con criterios técnicos al momento 
de su empleo en el campo.

Respetar recomendaciones para reducir deriva o 
buscar los picos acordes para una pulverización o 
fertilización significará grandes ganancias o pér-
didas. Del uso de equipos adecuados y las buenas 
prácticas de aplicación dependerán tener resulta-
dos positivos en el control de insectos, malezas o 
enfermedades.

De ahí que necesariamente se deben incorporar 
a las tareas agrícolas estas tecnologías de apli-
cación, tan requeridas en la agricultura moderna 
que, sin dudas, también pasa por una agricultura 
de precisión. Por ello, en lo posible, hasta el mí-
nimo detalle se debe tener en cuenta para evitar 
problemas y afinar los resultados.
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ACTUALIDAD

Renovación en la conducción de Incoop

E l movimiento cooperativo pa-
raguayo está en pleno tiempo 

electoral de cara a definir la terna 
que será presentada al Ejecutivo 
para la designación del presidente 
del Instituto Nacional de Cooperati-
vismo (Incoop) para el siguiente ejer-
cicio, así como de miembros titulares 
y suplentes para el consejo directivo. 
En ese sentido, el 18 de octubre los 
consejos de las confederaciones 
Paraguaya de Cooperativas Ltda. 
(Conpacoop) y de Cooperativas Ru-
rales del Paraguay Ltda. (Concopar) 
acordaron para el sábado 2 de di-
ciembre la realización de las asam-
bleas nacionales y sectoriales, en el 
Comité Olímpico Paraguayo (COP), 
en autopista Ñu Guazú. La Concopar 
viene desarrollando el trabajo pre-
vio al acto electoral con candidatos 
para el consejo directivo del Incoop, 
bajo el lema “Integridad y Profesio-
nalismo”. El candidato a la presiden-
cia es Blas Cristaldo, quien ya pugnó 
por el cargo en anteriores comicios. 
Con el lema “Tanta regulación como 
sea necesaria, tan poca como sea 
posible”, el aspirante a la conducción 
del instituto es economista, máster 
en Dirección Económica de empre-
sas por la Escuela de Negocios de 
Madrid (España), con masterado y 
diplomado en Administración Finan-
ciera, especialista en tributación. Ac-
tualmente ejerce el cargo de gerente 
General de la Federación de Coo-

perativas de Producción (Fecoprod 
Ltda.) así como la presidencia de la 
Cámara de Comercio, Producción 
y Cultura Paraguaya Rusa; del Cen-
tro Tecnológico Agropecuario del 
Paraguay (Cetapar) y del Centro de 
Formación para el Progreso y Desa-
rrollo (Prodinamis), además de ser 
miembro del directorio de la Asegu-
radora Tajy Propiedad Cooperativa 
S.A. En la lista acompaña Alfred Fast, 
como candidato a miembro titular 
del consejo directivo del Incoop por 
las confederaciones. De formación 
ingeniero agrónomo, es productor 
ganadero, cooperativista y ex titular 
de la cooperativa Friesland, durante 
seis años. En la actualidad, ejerce la 
presidencia de la Fecoprod Ltda., de 
la Mesa Paraguaya de Carne Sos-
tenible (MPCS) y del Instituto de 
Biotecnología Agrícola (Inbío). En 
tanto, para miembro suplente para 
el consejo por las confederaciones 
se candidata Heinz Alfred Bartel, 
de profesión médico con especia-
lización en Medicina familiar. En el 
aspecto gremial, es presidente de la 
Cooperativa Multiactiva Neuland 
Ltda y ocupa el cargo de secretario 
del Consejo de Administración de 
Fecoprod Ltda. Además, formó par-
te del staff de médicos del Hospital 
de Loma Plata y se desempeñó como 
director médico del Hospital Con-
cordia Neuland. La lista se completa 
con los candidatos a consejeros por 

el sector de la producción. Para titu-
lar, Marta Méndez de Bareiro, licen-
ciada en Contabilidad, cuenta con 
un Posgrado en Didáctica Univer-
sitaria y Diplomado en Iragro, IVA 
y Contabilidad Agropecuaria; es ex 
representante de la Red de Coope-
rativas del Mercosur RECM al 2022 
y actual representante del sector de 
producción en el Incoop por el pe-
riodo 2020-2023. Como miembro 
suplente va Pedro Yasuda, ingeniero 
en sistemas informáticos con énfasis 
empresarial, especialista en audito-
ria interna y actual representante de 
la Central Cooperativa Nikkei, ade-
más de ser delegado permanente de 
la Concopar.

Blas Cristaldo, gerente 
general de Fecoprod.
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En momentos de lluvia y 
cambios climáticos extremos

Durante mucho tiempo, las altas temperaturas 
y aplicaciones agrícolas fueron incompatible, 

pero con Rizospray Extremo, coadyuvante 
antievaporante y tensioactivo premium, la acción 

de los fi tosanitarios es potenciada, sin importar 
las condiciones climáticas adversas.
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ACTUALIDAD

das a la Dirección de Laboratorios 
para análisis y determinación de 

Recomendación para disminuir daños en el mango

E l Servicio Nacional de Calidad 
y Sanidad Vegetal y de Semi-

llas (Senave) emitió unas recomen-
daciones destinadas a la ciuda-
danía en general, con el objetivo 
de evitar o disminuir el ataque de 
plagas y la ocurrencia de daños 
en los frutos de mango. La insti-
tución aclaró que, aunque hasta 
el momento no se registró ningún 
reporte de problemas en frutos de 
huertos comerciales de mango, las 
diferentes oficinas regionales es-
tán monitoreando las plantas, tan-
to de traspatios, lugares públicos y 
huertos comerciales. Igualmente 
se han tomado muestras y remiti-

los agentes causales de los daños 
en los frutos, se indicó. Entre las 
recomendaciones se sugirieron la 
poda de árboles en forma anual 
para limitar la altura y mejorar el 
movimiento de aire y penetración 
de luz solar, lo que reduce la hu-
medad evitando la propagación de 
enfermedades; la desinfección de 
herramientas y equipos para utili-
zarlos de un árbol a otro; el retiro 
de malezas y restos vegetales de la 
poda; la recolección y eliminación 
de frutos caídos y mejorar el dre-
naje del suelo evitando los enchar-
camientos que favorecen el ataque 
de hongos.

Ingreso resentido de divisas por 
bajos precios y menores envíos

Destinos de Maíz 2023 (a Set) Ránking de exportadores de maíz 2023 (a Set)

B ajos precios internacionales 
y menores envíos de maíz re-

percutieron en el ingreso de divisas, 
según indicó un informativo institu-
cional de la Cámara Paraguaya de 
Exportadores y Comercializadores 
de Cereales y Oleaginosas (Capeco), 
tomando como referencia datos de 
su asesoría de Comercio Exterior. 
En efecto, entre enero y setiembre 
de este año las exportaciones de 
maíz generaron USD 411 millones, 
una merma de USD 205 millones 
con respecto al mismo periodo de 
2022, debido a una caída en la co-

tización internacional del grano y a 
los menores envíos por retrasos en 
la cosecha. En términos de volumen, 
hasta el noveno mes del año, Para-
guay exportó 1.984.701 toneladas 
de maíz, mientras que a setiem-
bre de 2022 se habían embarcado 
2.615.570 toneladas, acompañando 
igualmente la diferencia negativa. 
“Cabe destacar que la merma en el 
ingreso de divisas se debió a la baja 
en los precios internacionales y a 
un menor envío por demoras en la 
cosecha”, explicó Sonia Tomassone, 
asesora en Comercio Exterior. En 

tanto, los envíos correspondientes 
a maíz zafra 2023, que iniciaron en 
mayo de este año, demostró una 
tendencia más favorable, ya que en 
estos cinco meses fueron exporta-
das 966.661 toneladas exportadas y 
los principales destinos fueron Bra-
sil (67%), Uruguay (15%), Perú, Chile 
y Corea del Sur (18%), evidenciando 
una proyección en aumento. Final-
mente, con relación al ranking de ex-
portadores, Agrofértil encabeza el 
listado con el 19 % de participación, 
seguido por LAR (12 %), Cargill (10 
%), Merco (5 %), entre otros, de un 
total de 72 empresas responsables 
de las exportaciones del grano zafra 
2023, hasta septiembre, concluyó el 
informativo.

Otros
18%

Uruguay
15%

Brasil
67%

Otros
42%

Agrofértil
19%

Lar
12%

Cargill
10%

Merco
5%Somax

4%
ADM
4%

Ovetril
4%Otros: Chile, Perú y Corea del Sur.
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Edificio Mcal. Center
Av. Mcal. López c/ Dr. Morra (021) 325 4000
Asunción - Paraguay

Edificio Mcal. Center
Av. Mcal. López c/ Dr. Morra (021) 325 4000
Asunción - Paraguay

www.syngenta.com.py

Ofrece la mejor protección del mercado
de amplio espectro contra orugas y 
tolerancia a herbicidas y al glifosato 

Híbrido completo para quienes buscan
una rentabilidad total

Super Velocidad para Super Productividad 
con Seguridad

Estabilidad para la apertura de siembra
con la mejor TOLERANCIA para el
COMPLEJO de Enfezamento

Versatilidad que entrega rentabilidad 
y seguridad

Alto potencial productivo con estabilidad
y la mejor calidad de granos

Productividad suprema con la mejor
biotecnología en control de orugas y
resistencia al glifosato

RENTABILIDAD 
CON GENÉTICA 
Y TECNOLOGÍA

SEMILLAS

FORMÁ PARTE DEL

Y OBTENÉ LOS MEJORES
RESULTADOS SEMBRANDO.
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MERCADO

Los tractores prometen alcanzar 2.000 unidades

Máquinas vendidas (Hasta Octubre de 2023)
Fuente: CADAM.

M irando el movimiento comercial mes a mes de las 
maquinarias agrícolas, según el reporte de datos 

de la Cámara de Distribuidores de Automotores y Ma-
quinarias (Cadam), los tractores prometen llegar a las 
2.000 unidades vendidas para el cierre del año 2023.
Al termino del mes de octubre, siempre según repor-
tes de CADAM, se vendieron 1.651 tractores, 259 co-
sechadora y 119 pulverizadores. Los tractores fueron 
nuevamente en octubre los de mayor movimiento, 
unas 182 unidades vendidas.
La preferencia por marcas, en tractores, John Deere 
tiene la delantera con el 39% del mercado, Massey Fer-
guson se mantiene en segundo lugar con el 17% de las 
ventas y New Holland en tercer lugar con el 15% de las 

ventas. En cosechadoras también John Deere está en 
primer lugar de preferencias cerrando el décimo mes 
con el 44% de las ventas, en segundo lugar, está New 
Holland con el 29% de las ventas y el tercer lugar Case 
IH con el 17% de las ventas.
En pulverizadores lidera el mercado Jacto con el 38% 
de las ventas, en segundo lugar, permanece Case IH 
con el 17% del mercado y en tercer lugar Jonh con el 
13% de la demanda.
La mira está en un buen cierre de año, las expectativas 
están puestas en una buena campaña ante la bonanza 
climática de abundante lluvia, aunque esto también tie-
ne sus desafíos.

Pulverizadores
Jacto 45
Case  21
Kuhn 14
John Deere 15
Massey Ferguson 12
New Holland 9
Valtra 3
Total  119

Cosechadoras
John Deere 114
New Holland 76
Case 42
CLAAS 16
Massey Ferguson 11
Total 259

Tractores
John Deere 651
Massey Ferguson 276
New Holland 240
Valtra 194
Case 192
Yto 33
LS 32
Lovol 30
Fendt 3
Total 1. 651

Cotizaciones en Chicago (31-10-23)
Soja TrigoMaíz

Ene-24 480

Mar-24 485

May-24 401

Mes US$/Ton

Dic-23 204

Mar-24 215

May-24 222

Mes US$/Ton

Dic-23 186

Mar-24 194

May-24 197

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

L a Bolsa de Comercio de Rosario (BCR) estimó que 
los ingresos por las exportaciones netas del comple-

jo sojero alcanzarán los USD 18.000 millones en 2024, 
un 125% por encima de lo que se obtendría al cierre de 
este año. El incremento en los ingresos proyectados se 
explica por una recuperación de la producción, que im-
plicaría un salto del 150%, al pasar de apenas 20 millo-
nes de toneladas en la campaña 2022/23, fuertemente 
afectada por la sequía, a 50 millones de toneladas en 
2023/24, según las proyecciones de la BCR.
“Octubre -explica el informe- se ha convertido en un 
mes de definiciones para los cultivos argentinos. Las 
ansiadas lluvias permitieron recomponer el perfil de 
humedad de los suelos en regiones clave, pese a que 
hacia el oeste de Buenos Aires y centro norte de Cór-
doba aún se requiere sumar más milímetros”.
Este presente, combinado con la mayor superficie 
sembrada en seis años, estimada en 17,4 millones de 
hectáreas, permite proyectar la producción de soja de 
antes indicada. Si se suma el remanente que quedaría 
de la campaña 2022/23, la oferta total de soja al cam-
bo de la campaña 2023/24 en Argentina se estima en 
58 millones de toneladas, en línea con el promedio de 
las últimas diez temporadas.

L as exportaciones del agro liquidaron USD 
743.565.569 en octubre, lo que representó una 

baja del 25% en relación al mismo mes del año pasado 
y una retracción del 63% con respecto a septiembre, 
cuando ingresaron USD 2045 millones. Así lo informó 
la Cámara de la Industria Aceitera (Ciara) y el Centro 
de Exportadores de Cereales (CEC).
El comunicado de las entidades indicó que en los prime-
ros 10 meses del año ingresaron USD 17.492.336.169, 
lo que comparados con igual período de 2022 represen-
ta una pérdida en valores de ventas al exterior de USD 
17.539 millones (50%). “El ingreso de divisas de octubre 
es el resultado de la sequía, que ha generado pérdidas 
de stock disponible de granos, y también de un pro-
ceso electoral que siempre condiciona el mercado de 
granos”, detalló el comunicado. Y agregó que “el escaso 
remanente de granos de la cosecha gruesa va a limitar 
las operaciones en las terminales portuarias y en la in-
dustria de la molienda de soja en los próximos meses”.

Estiman que las exportaciones 
netas del complejo sojero 
aumentarán 125% en 2024

La agroexportación perdió USD 
17.539 millones en lo que va del 
año con respecto a 2022

L as exportaciones de carne vacuna durante 
2023 mantuvieron una dinámica caracterizada 

por el incremento en los volúmenes despachados y 
una caída en el precio de la tonelada exportada.
A partir de septiembre, las estadísticas de la indus-
tria permitieron visualizar la modificación de esta 
tendencia, en la que además de menores precios 
internacionales, las exportaciones también comen-
zaron a evidenciar un retroceso en volumen.
De acuerdo con un informe de la Cámara de la In-
dustria y Comercio de Carnes y Derivados de la 
República Argentina (CICCRA), en septiembre de 
2023 la cantidad exportada de carne vacuna fue 
equivalente a 78,87 mil toneladas res con hueso, 
lo que representó una caída del 14% respecto del 
mes inmediato anterior. A su vez, el precio pro-
medio descendió 34,9% en relación a septiembre 
de 2022, ubicándose en USD 2.523 por tonelada. 
Por otra parte, las exportaciones de carne sin hue-
so sumaron 49,4 mil toneladas peso producto en 
septiembre de 2023, ubicándose 25% por debajo 
del total despachado en julio y agosto, resultando 
9,3% inferiores a las certificadas en septiembre 
de 2022. La contracción registrada entre agosto 
y septiembre se explica por menores embarques 
a China, menores ventas a Estados Unidos y una 
disminución a envíos a Israel.

Primera baja del año 
en el volumen de las 
exportaciones

CARNE

La siembra tomó 
fuerza luego de las 
últimas lluvias

SOJA

L a Bolsa de Cereales de Buenos Aires (BCBA) 
informó que la siembra de soja tomó fuerza 

tras las últimas lluvias en el centro del país y ya se 
implantó un 6,1% de las 17,1 millones de hectáreas 
proyectadas para el cultivo.
Si bien se registra un adelanto interanual en las la-
bores de 2,4 puntos porcentuales, la demora en la 
siembra con relación al promedio de las últimas cin-
co campañas es de 13 puntos porcentuales.
El progreso de los trabajos se debe principalmente 
al avance alcanzado en ambos núcleos, el Norte de 
La Pampa - Oeste de Buenos Aires, Sur de Córdo-
ba y Entre Ríos, donde las lluvias precedentes han 
dejado humedad superficial para iniciar las labores.
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Casa Central Asunción: Tel. 021 671 900 ● Sucursal Encarnación: Tel. 071 214 212/4
Sucursal Ciudad del Este: Tel. 061 578 800 ● Sucursal Katuete: Tel. 0471 234140
Sucursal Loma Plata: Tel. 0492-252-338 - 0492-252 343

VISITANOS EN
www.newhollandpy.com

Sub Distribuidores:

Telf:  (595 - 673) 220108/9

Seguinos en:

Juntos en todo momento
Mayor tecnología, mayor productividad

Cosechadora Línea CR
Tractor Serie T7

*Consulte planes de financiación
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ENTREVISTA

“ ”APROVECHANDO LA RECIENTE REALIZACIÓN DEL CONGRESO RE-
GIONAL DE YERBA MATE, EL PRESIDENTE DEL CENTRO YERBATE-
RO PARAGUAYO, EDUARDO OSWALD, ACCEDIÓ A UNA ENTREVISTA 
PARA ABORDAR LA REALIDAD DEL SECTOR, LOS DESAFÍOS Y LAS 
INQUIETUDES. Resaltó que las industrias vienen innovando e indicó la 
necesidad de ampliar mercados para exportar y dar un respiro a la satu-
ración de la oferta local que afecta los precios internos.

_ P. Qué significó para el gremio la realiza-
ción del VIII Congreso Sudamericano de Yerba 
Mate?
_ R. Cumplimos un sueño, gracias a un esfuerzo en con-
junto, con un equipo bien formado y con el apoyo de 
mucha gente, empresas e instituciones. Pudimos orga-
nizar algo importante y demostramos que el Paraguay 
puede hacer algo de nivel. El sacrificio de traer al país no 
tomamos en el anterior congreso y realmente estamos 
satisfechos porque se pudieron compartir los avances 
tecnológicos y el trabajo que hace el sector, tanto a nivel 
nacional como internacional. Demostramos que existe 
una cadena detrás de todo esto y vivimos realmente una 
fiesta de la yerba mate. Para que el mundo sepa la que 
la gente hace y conocer cuál es la situación de los prin-
cipales productores que están en Mercosur, Argentina, 
Paraguay y Brasil y, en el caso de Uruguay, que son gran-
des consumidores.

_ P. ¿Cómo está actualmente el Centro Yerbate-
ro Paraguayo?
_ R. Contamos con asociados desde el más pequeño al 
más encumbrado, aunque no están todos. Hay segmen-
tos. Actualmente están 50 socios y como gremio lleva-
mos 71 años de vida. Lo que sí vemos que la mayoría de 
los socios los aglutinamos desde hace tiempo, por lo que 
faltaría incentivar a nuevos a acercarse. Estamos viendo 
cómo hacer que se asocien.

_ P. ¿En cuánto está la producción?
_ R. Según las últimas estadísticas, en 50 millones de 
kg de yerba canchada. Consideramos que tenemos so-

El que no invierte, se 
queda en el tiempo

EDUARDO OSWALD, presidente del Centro Yerbatero Paraguayo.
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bre producción. El mercado está saturado. Por eso ve-
nimos trabajando, ya con el gobierno anterior y con el 
actual, para ampliar nuestras exportaciones. Estamos 
enviando a 27 países, pero son nichos pequeños. Que-
remos salir al mundo con las empresas para oxigenar 
nuestro mercado que, por la sobre oferta baja el precio. 
Hay empresas que están abarrotadas de productos. 
Tenemos que prepararnos para salir afuera a vender. 
Es un proceso. Hay países que no conocen la oferta. 
Es algo que el sector viene incentivando desde varios 
años y por eso también participamos en ferias interna-
cionales, para fortalecer vínculos con los interesados y 
potenciales clientes.

_ P. ¿Las empresas invierten en tecnología?
_ R. Sí. Hubo avances tecnológicos, no solo en los seca-
deros, también en el proceso de industrialización de las 
empresas que innovaron. Es algo que tenemos que va-
lorar. El que no invierte, se queda en el tiempo. Siempre 
aconsejamos que inviertan para poder tener un desa-
rrollo más positivo, respetando sus peculiaridades, cada 
uno con lo suyo y su visión. Pero en los últimos 10 años 
hubo avances importantísimos para no quedar rezaga-
dos, sobre todo en la región, detrás de Argentina y Brasil 
que son potencias y competidores, por lo que debemos 
siempre estar a la par que ellos.

_ P. ¿Algún mensaje final que desea compar-
tir?
_ R. Y resaltar la importancia de trabajar de cerca con 
la gente del Gobierno para que nos ayude a salir con 
nuestros productos a los países que todavía no llegamos 
y, en donde estamos, fortalecer vínculos. Este congreso 
representó la fiesta de la integración de la familia yer-
batera. Habría que hacerla más periódicamente. Como 
gremio también tenemos que fortalecer este vínculo, 
somos de un sector bendecido.
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vez, podemos ofertar más soluciones completas ya que 
también somos una empresa de comercialización de gra-
nos”, refirió.
Agradeció al equipo de colaboradores, a los productores 
y a quienes dieron su apoyo para este logro. “Fuimos muy 
bien recibidos por las personas. Nuestra alianza fue muy rá-
pida gracias a nuestra excelente relación con los agriculto-
res. Gracias a eso, podemos marcar presencia en la región. 
Con este paso, no solo estamos apostando en esta región, 
sino que vamos a seguir marcando presencia y estar más 
cerca con la gente en las zonas productoras del país”.
Finalmente, anticipó que Somax está planificando todo 

lo que sería la próxima temporada 
de verano. “Venimos con muchas 
novedades y el agricultor debe tener 
la seguridad que va a recibir todo 
el apoyo, porque contamos con un 
paquete completo de soluciones, 
desde la siembra hasta la cosecha 
e, incluso, para la comercialización 
de granos”. Para que la velada sea 
completa, se desarrolló la tradicional 
“Fiesta de San Juan”, con momentos 
amenos compartidos. 

Fábio Bedin, 
presidente de 

Somax
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GRUPO SARABIA REALIZÓ ENCUENTRO 
DE CONCIENCIACIÓN SOBRE CÁNCER 
DE MAMA CON COLABORADORAS

“1 Día, Más Vida”, el lema 
de sensibilización contra 
el cáncer de mama
EN EL MARCO DE LA CAMPAÑA OCTUBRE ROSA, EL GRUPO SARABIA 
REALIZÓ UN ENCUENTRO CON EL OBJETIVO DE GENERAR CONCIEN-
CIA SOBRE UNA DE LAS PROBLEMÁTICAS DE MAYOR IMPACTO A NI-
VEL SOCIAL, EL CÁNCER DE MAMA. Con el lema “1 Día, Más Vida”, el 
enfoque del grupo empresarial reafirma la importancia de la detección 
precoz como piedra angular en la lucha contra esta enfermedad.

E n conmemoración del Día Internacional de la Lu-
cha contra el Cáncer de Mama, que se recuerda 
cada 19 de octubre, el Grupo Sarabia organizó un 

evento muy especial invitando a las colaboradoras de las 
empresas Tecnomyl, Agrofértil, H2O Innovation y Agro-
pecuaria Campos Nuevos a participar en una charla de 
sensibilización referente al cáncer de mama, haciendo 

EVENTOS

énfasis en la importancia de la detección precoz como 
una herramienta invaluable para salvar vidas y ayudar a 
mejorar la calidad de vida de las personas afectadas por 
la enfermedad.
El encuentro se desarrolló en Agrofértil Casa Central 
(Ciudad del Este) en simultáneo con Tecnomyl Planta 
Industrial (Villeta). Asimismo, las colaboradoras de 
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todas las unidades y silos pudieron acompañar la acti-
vidad vía streaming, sumando sus aportes y realizando 
consultas a las especialistas invitadas.
Al igual que en años anteriores, profesionales de la 
Fundación Apostar por la Vida se hicieron presentes 
para abordar la problemática del cáncer de mama 
desde diferentes perspectivas, fuera de los tabús 
instalados en la sociedad y con una mirada más op-
timista centrada en la premisa de que “hay vida des-
pués del cáncer”.

UNA REALIDAD PREOCUPANTE QUE DEBE IM-
PULSAR A LA ACCIÓN. La Dra. Yrma Acosta, mastó-
loga de la fundación, ahondó los pormenores de la enfer-
medad dando un panorama completo de sus principales 
características, factores de riesgo, cómo identificar sig-
nos de alarma y el proceso que los pacientes siguen tras 
la confirmación del diagnóstico de cáncer.
De acuerdo con datos del Institutos de Previsión Social 
(IPS), se estima que en Paraguay se detectan 800 nuevos 
casos de cáncer de mama por año. En ese contexto, el 
90% de los casos diagnosticados en el Servicio de Mas-
tología del Hospital Central se deben a casos esporádi-
cos y solo el promedio del 5% al 10% por factores here-
ditarios por la alteración de los genes.
Durante su presentación la especialista destacó que las 
probabilidades de superar el cáncer de mama están es-
trechamente ligadas al autocuidado (palpación del seno) 
y la detección temprana a través de la mamografía, acu-
diendo a los chequeos médicos anuales.

AVANCES FIRMES EN LA LUCHA CONTRA EL 
CÁNCER. Por su parte, la Mgtr. Deisi Duarte, presiden-
te de la Fundación Apostar por la Vida, ofreció una deta-
llada exposición del trabajo que vienen desarrollando en 
beneficio de la comunidad a lo largo de 31 años desde el 
Centro Oncológico “Teresa Amelia”, ubicado en la ciudad 
de Hernandarias. Igualmente, elogió el compromiso y 
dedicación de los profesionales médicos que integran el 

equipo, resaltando además la noble labor desempeñada 
por los voluntarios que colaboran en esta causa. 
Mencionó que los avances logrados a lo largo del 
tiempo se debieron en gran medida al apoyo invalua-
ble de empresas comprometidas con la responsabili-
dad social. 
La alianza entre el Grupo Sarabia y Apostar por la Vida, 
iniciada en 2017, resultó en notables mejoras en la in-
fraestructura de la fundación, permitiendo también 
la implementación de diversos servicios destinados a 
brindar una atención integral a pacientes oncológicos 
y no oncológicos. Algunos de los hitos más resaltantes 
son: Habilitación del Primer Hospital Día/Quimiotera-
pia Ambulatoria, Ampliación del Servicio de Quimiote-
rapia, habilitación del Servicio de Ginecología, Habili-
tación del Servicio de Mamografía, Habilitación de Sala 
de Procedimientos Menores y, más recientemente, la 
Habilitación del Servicio de Ecografía.

LA “SALUD Y EL BIENESTAR” COMO PRIORI-
DADES DEL GRUPO SARABIA. El compromiso del 
Grupo Sarabia de promover la salud y el bienestar de las 
personas parte desde su plantel de colaboradores. Las 
empresas del grupo comparten la filosofía de priorizar y 
atender las necesidades del talento humano, preservan-
do la integridad en todos los ambientes de trabajo. 
En el marco del Octubre Rosa, la coordinadora del Área 
de Gestión de Personas, Miryan Sosa, recordó que la Ley 
N° 6211/18 otorga a las mujeres el uso de dos días labo-
rales (con remuneración) para hacerse la mamografía y 
el Papanicolau, incentivando a las colaboradoras a utili-
zar este derecho. 
En consonancia con el lema del encuentro “¡Cuidate! 1 
Día, Más Vida”, el mensaje es claro: el año brinda 365 
oportunidades para que las mujeres acudan a sus con-
troles médicos. Pese a las actividades y responsabilida-
des cotidianas, es fundamental que se tomen el tiempo 
necesario para cuidar de su salud. 

El Grupo Sarabia es líder del agronegocio en Paraguay, 
actuando en otros países de América del Sur como 
Brasil y Bolivia, en los segmentos de producción y co-
mercialización de defensivos agrícolas, fertilizantes y 
acopio de granos; a través de sus empresas Tecnomyl, 
Agrofértil, Agropecuaria Campos Nuevos, Agropecua-
ria Cataratas y el Hub H2O INNOVATION impulsan 
una agricultura innovadora y sostenible. Sus directivos 
José Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y Antonio 
Ivar Sarabia participan activamente en las acciones de 
Responsabilidad Social Empresarial, promoviendo ac-
tividades en favor de los sectores más vulnerables y del 
cuidado del ambiente.
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CRIPTON SUPRA, EN DEKALPAR 
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Importancia de una 
adecuada manipulación 
de Pesas Patrón

L as pesas patrón de masa son un elemento indis-
pensable para la aplicación de calibraciones en 
básculas plataformas y para camiones. Es impor-

tante que se mantengan en excelentes condiciones para 
que las mediciones sean confiables y seguras. Entre los 
cuidados que requieren no solo destaca la calibración de 
pesas para garantizar su trazabilidad con los patrones 
de mayor precisión metrológica, sino una manipulación 
adecuada durante su utilización y almacenaje. 
La intención detrás de la manipulación adecuada de las 
pesas patrón es mantener los valores de masa ajustados o 
calibrados. Se consideran objetos muy delicados, aunque 
se fabriquen con materiales de alta resistencia o durabili-
dad. La razón por la que son delicados es que los valores 
de masa pueden modificarse ante daños superficiales, hu-
medad, polvo, impurezas, tipos de corrosión, etc. 
En BALPAR S.A., entienden la importancia de mantener 
sus pesas patrón en excelentes condiciones, tanto en la 
manipulación como en el almacenamiento de los mis-
mos, estos son objetos esenciales para garantizar que 
sus mediciones sean confiables y precisas. Para esto, dis-
ponen de un depósito exclusivo para el resguardo de las 
pesas donde se realiza un estricto control y monitoreo 

de estas para impedir la adhesión de polvo, humedad o 
cualquier otra impureza. Además, las pesas son certifi-
cadas anualmente por el INTN y controladas bimestral-
mente en la báscula para camiones del laboratorio me-
trológico de BALPAR S.A.
Saber que su equipo está respaldado por una empresa 
como BALPAR que cuenta con todos los cuidados en la 
manipulación y almacenamiento de las pesas, además de 
un equipo de expertos brinda una confianza en la preci-
sión y confiabilidad en sus servicios de calibración. 
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Construyendo el futuro juntos 

Dimensiones desde 

6 hasta 36 
metros

Capacidad desde 

10 hasta 150 
Toneladas

Plataformas de 

hormigón 
o totalmente 

metálicas

Servicio de 

asistencia 
técnica

BÁSCULAS PARA
CAMIONES

Central
(021) 511 475

Ventas 
(0991) 166 277

Área técnica 
(0992) 267 406

www.balpar.com.py 
ventas@balpar.com.py

Av. Madame Lynch 268
 Asunción, Paraguay
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E l Grupo Rieder concretó recientemente la en-
trega de dos camiones Volvo modelo FH 440 
6x2, a la cooperativa La Holanda en la ciudad 

de Campo 9, sumando de esta manera nuevas unida-
des a su flota de camiones VOLVO donde la coopera-
tiva apuesta al fortalecimiento de su flota de trans-
porte con el respaldo del Grupo Rieder.
Estos camiones de última generación, fabricados por 
Volvo, son reconocidos por su rendimiento sobresalien-
te, eficiencia energética, tecnología avanzada, bajo cos-
to de mantenimiento, dando a estas unidades una alta 
disponibilidad para el trabajo. Los camiones Volvo FH 
440 6x2 proporcionarán a la Cooperativa La Holanda 
una mayor capacidad de transporte y una mayor eficien-
cia en sus operaciones, y seguridad en ruta con todos los 
sistemas de seguridad disponibles en estas unidades.
La Cooperativa La Holanda se dedica a la producción 
y distribución de productos lácteos y derivados desde 
hace más de 35 años y ha sido reconocida por su com-
promiso con la calidad y la satisfacción del cliente. Con 
esta inversión en su flota, reafirma su compromiso de 
ofrecer un servicio de transporte confiable y eficiente.
“Estamos muy complacidos y comprometidos de entre-
gar estas nuevas unidades de camiones Volvo a uno de 
nuestros principales clientes”, dijo Edgardo Hoermann, 
Gerente Comercial del Grupo Rieder. “Esta adquisición 
permitirá mejorar las operaciones y satisfacer las de-
mandas de transporte de manera más eficiente en toda 

Cooperativa La Holanda adquiere 
nuevas unidades de camiones 
Volvo del Grupo Rieder

la cadena logística de Lactolanda”. “Como siempre esta-
mos comprometidos en brindar un servicio de calidad, 
con asistencia y capacitación permanente a nuestro 
cliente para que sus unidades le brinden el máximo be-
neficio al menor costo operativo”.
Rieder y Compañía es una destacada empresa líder en 
el sector industrial, comprometida con la innovación, la 
excelencia y la satisfacción del cliente. Con una amplia 
gama de productos y servicios, ofrece soluciones inte-
grales y personalizadas que impulsen el crecimiento y 
el éxito de nuestros clientes. Para obtener más informa-
ción, visite www.rieder.com.py o póngase en contacto con 
021-214114.
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CICLO DE CHARLAS SYNGENTA - GPSA

Novedades tecnológicas para 
una “agricultura invencible”

TRAS EL EXITOSO LANZAMIENTO DE LO ÚLTIMO EN TECNOLOGÍA EN 
FUNGICIDAS, EL MIRAVIS FORTE, CON TECNOLOGÍA ADEPIDYN®, DE-
SARROLLADO POR SYNGENTA, SE INICIÓ UN CICLO DE CHARLAS PARA 
PRESENTAR ESTAS Y OTRAS PROPUESTAS PARA SOLUCIONES EFICA-
CES EN EL CONTROL DE ENFERMEDADES Y PLAGAS. Organizado por 
Syngenta Paraguay y su aliado el grupo GPSA, las orientaciones tuvieron 
como respuesta la buena participación de productores y técnicos.

tiene el grupo con Syngenta Paraguay. “Es una ‘parcería’ 
de larga data en donde Syngenta siempre se caracterizó 
por lanzar soluciones innovadoras para los productores, 
de manera que puedan aumentar el rendimiento y, por 
ende, la rentabilidad”, subrayó.
Del nuevo fungicida destacó que se trata de un producto 
de “alto perfil para el control de las principales proble-
máticas en el cultivo de soja. Importante para una región 
considerada de alto potencial productivo, con agriculto-
res que buscan las mejores tecnologías y están abiertos 
a nuevas soluciones. Esto facilita poner en sus manos 
la información y brindar las soluciones más correctas y 
conseguir alta productividad y alta rentabilidad”, dijo.

PARA COMPLEMENTO EXITOSO. En la charla en 

L a primera charla se realizó 
el jueves 12 de octubre en el 
hotel Papillón, en Bella Vista 

(Itapúa). Productores y técnicos de 
la zona Sur siguieron de cerca las so-
luciones innovadoras de Syngenta, a 
través de su distribuidor GPSA, den-
tro de las actividades bajo la iniciati-
va “Agricultura invencible”, que trae 
lo último en tecnología disponible en 
fungicidas, como es MIRAVIS FORTE.
Vicente Meza, gerente Comercial 
de GPSA para la región Sur, dio la 
bienvenida a los presentes y resal-
tó la fuerte alianza comercial que 

Vicente Meza, 
gerente 

Comercial de 
GPSA.
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Bella Vista igualmente estuvo César Doldán, RTC de Sy-
ngenta para la zona Sur. Primeramente, destacó el apoyo 
que tiene de GPSA y resaltó la importancia de realizar 
orientaciones en conjunto antes de iniciar la campaña, para 
permitir a los agricultores contar con las herramientas ne-
cesarias para obtener los mejores resultados a campo.
Indicó que, si bien la presentación se centró en el MIRA-
VIS FORTE, la ocasión fue propicia para igualmente re-
saltar la importancia de contar con soluciones que com-
plementan la acción del fungicida recientemente lanzado 
con insecticidas de primer nivel. En este punto, señaló al 
FENSORAX, con tecnología Plinazolin®, además de reite-
rar la satisfacción de ver la participación de importantes 
agricultores de la zona Sur, en especial del rubro maíz.
“Es un producto que viene a ser parte del manejo de plagas, 
tanto en cultivos de soja como de maíz. Rubros importan-
tes para la región. El insecticida nos ayuda a enfrentar pro-
blemas como el complejo de chinche, con un modo de ac-
ción distinto para una alta eficacia en el manejo de plagas, 
con buen poder residual. Es un producto para la supresión 
de orugas, además del control de trips y ácaros”, mencionó.
Sobre el desempeño de los cultivos en la zona Sur indicó 
que presentó buena base para la soja, acompañado del 
clima, aunque en áreas bajas la siembra está más lenta 
por el exceso de lluvias que se registró. También reiteró 
la importancia que el agricultor participe en encuentros 
como estos para tener una mejor decisión, que favorez-
ca un rendimiento superior. “Esta charla acerca a tecno-
logías diferentes a las ofrecidas en el mercado”.

NUEVA ERA. En la presentación de MIRAVIS FORTE 
estuvo Enrique Aponte, gerente de Productos para la lí-
nea de fungicidas para Paraguay y Bolivia de Syngenta, 
quien resaltó que se inició el ciclo de charlas luego del 
lanzamiento del producto en Ciudad del Este, semanas 
atrás y que se apunta hacia la nueva era que propone la 

compañía dentro de las acciones encaminadas para la 
propuesta de “Agricultura invencible”.
Recordó que el MIRAVIS FORTE introduce la tecnología 
Adepidyn®, sumada al protioconazole, presenta carac-
terísticas innovadoras. “Después de su lanzamiento, el 
producto generó muchas expectativas. Es otro nivel de 
control de lo que se vio anteriormente en el mercado 
porque tiene el diferencial que entrega un amplio espec-
tro de control en diferentes cultivos”, subrayó.
“La tecnología Adepidyn® presenta un diseño novedo-
so, diferenciado por su composición química para esta-
blecer un nuevo subgrupo de carboxamida, potenciando 
su control, con mejor efecto residual y multicultivo, pues 
a nivel global tiene registrado a más de 100 cultivos en 
más de 50 países. Tiene efecto sobre la roya, pero tam-
bién en el complejo de enfermedades del cultivo de la 
soja, como Septoria, Cercóspora y Antracnosis”, apuntó.
Añadió el aporte del producto en programas de control 
fungicida como el que Syngenta cuenta. “Encontramos 
un diferencial importante porque vemos que ante el 
desafío de contar con programas que abarquen el com-
bate a muchas enfermedades, el MIRAVIS FORTE pre-
senta solución por el amplio espectro de control y su 
poder residual”. Agregó que está recomendado para la 
primera aplicación.
Para el caso paraguayo, el producto está registrado para 
soja, maíz y trigo, pero la idea es seguir con la extensión 
de etiqueta para en un futuro próximo poder emplearlo 
igualmente en algodón. Agradeció la convocatoria que 
tuvieron las charlas y abogó para que el agricultor apro-
veche esta serie de orientaciones en el momento preciso 
antes de tomar la decisión de las herramientas que utili-
zará en la siguiente campaña.
Tras el encuentro en Bella Vista, el ciclo de charlas in-
cluyó recorridos en diferentes regiones en donde Syn-
genta actúa con el equipo técnico y comercial apoyado 
por su aliado GPSA, se indicó. Los profesionales invita-
ron a los agricultores a que comprueben la eficacia de 
las soluciones, respaldado por la certeza que tendrán 
éxitos en sus cultivos, siguiendo con las recomendacio-
nes técnicas.

Enrique Aponte, gerente de Productos para la línea 
de fungicidas para Paraguay y Bolivia de Syngenta.

César Doldán, RTC de Syngenta para la zona Sur.
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ESPACIO RESERVADO

L a dedicación a la innovación 
y el servicio al cliente son cla-
ves para liderar las soluciones 

de automatización y digitalización 
en la industria de alimentos y bebi-
das. Por ello, Tetra Pak reconoce los 
desafíos que enfrentan sus clientes 
y cómo estas dos especialidades 
pueden marcar la diferencia en la in-
dustria paraguaya. 
Las principales problemáticas que 
está enfrentando la industria de 
bebidas y alimentos son: el signi-
ficativo incremento en costos de 
los últimos años tanto en servicios, 
insumos, materias primas y costos 
de capital; los nuevos desafíos en 
torno a Sustentabilidad (tenden-
cias y nuevas legislaciones) y la 
dificultad de captar y retener tra-
bajadores calificados.
Este tipo de problemáticas han 
obligado a todos los actores del 
sector a navegar en las nuevas di-
námicas del mercado global y, una 
manera de hacerlo es automatizar 
y digitalizar sus procesos. En este 
sentido, Tetra Pak, la compañía lí-
der mundial en soluciones de en-
vasado y procesado de alimentos 
con sede en Paraguay, propone 
una serie de soluciones de auto-
matización y digitalización (A&D) 

Automatización y digitalización: 
la clave para los productores de 
alimentos y bebidas

que ayudan a sus clientes a enfren-
tar estos desafíos globales. 
La automatización reduce la varia-
bilidad en los procesos producti-
vos y, por ende, permite reducir los 
costos operativos. Mientras más 
automatizado es un proceso menos 
intervención de operadores habrá y 
mayor estabilidad en los consumos, 
así como también un mayor control 
de calidad. Si además se incorpora la 
digitalización es posible recopilar y 
analizar todos los datos de produc-
ción relevantes como las variables 
clave del proceso, los ingredientes 
utilizados, qué operador estaba de 
turno, la fase de mantenimiento del 
equipo, etc. Con este conjunto de 
datos en tiempo real es posible la 
mejora continua de los procesos y la 
optimización de costos operativos. 
Además, hay nuevos desafíos 
medioambientales relacionados 
ya que la trazabilidad del proceso 
contribuye al monitoreo y optimi-
zación de consumos energéticos, 
consumos de agua y pérdidas de 
producto. De esta forma, se puede 
decir que la automatización y digi-
talización no solo brinda visibilidad 
sobre el impacto ambiental, sino 
que también crea un registro audi-
table de sus esfuerzos de sostenibi-

lidad que es esencial para el cumpli-
miento normativo. 
A&D también genera oportunidades 
respecto a la problemática de falta 
de personal capacitado y, por último, 
abre todo un abanico de herramien-
tas para el entrenamiento virtual que 
busca el desarrollo de competencias 
de una manera eficiente. “En resu-
men, nuestra tecnología de automa-
tización & digitalización se traduce 
en un salto de calidad y eficiencia 
en la producción. Permitiendo a los 
clientes experimentar una mejora 
significativa en la calidad de sus pro-
ductos, lo que fortalece su posición 
en el mercado y mejora la satisfac-
ción del consumidor”, señala Mauri-
cio Borgeaud, director de Servicios 
para Tetra Pak Cono Sur. 
 De esta forma, Tetra Pak se compro-
mete a brindar soluciones de A&D 
que generen beneficios reales para 
sus clientes, mejorando la eficiencia, 
minimizando riesgos, maximizando 
beneficios y generando competiti-
vidad en la industria de alimentos y 
bebidas al integrar inteligentemen-
te procesamiento, envasado y logís-
tica, y optimizando operaciones en 
todos los aspectos.
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E l Manejo Integrado de Plagas y Enfermedades en 
los cultivos agrícolas es una importante estrate-
gia para la sostenibilidad de la agricultura. Esto 

consiste en combinar las diferentes herramientas que 
tiene disponible el productor para responder a los desa-
fíos que aparecen en los cultivos.
En la actual campaña agrícola, con la presencia del 
fenómeno climático El Niño, que estará impactando 
con lluvias frecuentes y en algún momento periodos 
de tiempo seco, se puede esperar mucha presión de 
enfermedades y plagas en los cultivos de temporada, 
como la soja y el maíz.

Insumos Biológicos en 
el manejo integrado de 
plagas y enfermedades 
en cultivos agrícolas

AGRONEGOCIOS

GARANTÍA DE SOSTENIBILIDAD

Vinádio 
Lucas Béga, 

consultor de 
desarrollo de 
mercado de 

Koppert.
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Para enfrentar esta realidad, el Ing. 
Agr. Vinádio Lucas Béga, consultor 
de desarrollo de mercado de Ko-
ppert, comentó a Campo Agropecua-
rio sobre la efectividad del Manejo 
Integrado de Plagas y Enfermedades 
en los cultivos agrícolas con el uso de 
insumos biológicos combinados con 
los insumos químicos.
Mencionó que en este escenario 
climático puede ocurrir mayor ma-
nifestación de hongos de suelo, bac-
teriosis y otras enfermedades que 
puede reducir el stand de plantas e 
impactar negativamente en el desa-
rrollo de las mismas. Para el cultivo 
de maíz, este clima puede aumentar 
la dinámica de la población de la ci-
garrita que posteriormente ocasio-
na el síndrome de achaparramieto 
en ese cultivo.
Explicó que los insumos biológicos 
en el manejo de plagas y enferme-
dades pueden actuar en sinergia 
con los insumos químicos y ofrecen 
una sostenibilidad, ya que, si bien 
los insumos tradicionales tienen 
un efecto inmediato, los insumos 
biológicos tienen la residualidad 
prolongada. “Cuando se asocia la 
herramienta química con la bioló-
gica el agricultor puede prologar el 

efecto residual en el control, que al 
final de la zafra brinda resultados 
en mayor productividad”.

BIOLÓGICOS DE KOPPERT 
CON SOMAX
Aprovechó la oportunidad para 
mencionar sobre los productos bio-
lógicos de Koppert disponible en Pa-
raguay Somax Agro. 

• Trichodermil: biofungicida y 
bionematicida que ofrece doble 
protección a las plantas, porque 
tiene potencial para proteger 
las raíces de dos patógenos, los 
hongos y nematodos del suelo. 
Se aplica a través de tratamien-
to de semilla o aplicación de 
forma directa.

• Interceptor: es un bioinsecticida 
Indicado para manejo de resisten-
cia y conserva enemigos naturales 
de las plagas. Es una importante 
herramienta para el control de in-
sectos en soja como trips, ácaros, 
cigarrita en maíz y otros.

• Veraneio: (Bacillus amylolique-
faciens) es un nematicida micro-
biológico que coloniza el sistema 
radicular de los cultivos.

Imagen de 
monitoreo 
de cigarrita.

El profesional destacó que actual-
mente en Paraguay tenemos estas 
herramientas que se puede utilizar 
en el Manejo Integrado de Plagas 
y Enfermedades, realizando una 
combinación de biológicos con 
químicos, que permitirá lograr me-
jores resultados, principalmente 
este año desafiante desde el punto 
de vista de clima, pero que a la vez 
tiene todas las condiciones para un 
buen año agrícola.
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Corteva Agriscience lanza 
Utrisha™ N, una nueva solución 
biológica fijadora de nitrógeno 
en el mercado paraguayo

CORTEVA AGRISCIENCE, EN LÍNEA CON SU PREMISA DE BRINDAR A 
LOS PRODUCTORES RURALES HERRAMIENTAS Y SOLUCIONES QUE 
CONTRIBUYAN A UNA MAYOR PRODUCTIVIDAD Y RENTABILIDAD EN 
EL CAMPO, LANZA EN PARAGUAY UTRISHA™ N, UN FIJADOR BIOLÓ-
GICO DE NITRÓGENO. Aprobado para diferentes cultivos, el producto 
se aplica foliar y permite a la planta obtener nitrógeno durante todo su 
ciclo de vida mediante un modo de acción innovador y sin precedentes.

U trisha™ N es la nueva solución biológica que 
puede ser utilizada en el cultivo de soja, maíz, 
cereales de invierno, girasol, sorgo y otros, se 

aplica vía foliar y permanece presente durante todo el 
ciclo del cultivo. Con esta incorporación, Corteva Agris-
cience desembarca con la línea de productos biológicos 
en Paraguay con el propósito de contribuir con el incre-
mento de los niveles de productividad de los cultivos.
El lanzamiento fue el 24 de octubre el hotel Gran Nobi-

le de Ciudad del Este, Alto Paraná 
durante una instructiva y agradable 
velada que reunió a productores 
destacados con los representantes 
de Corteva de Paraguay y Brasil.
“Las soluciones biológicas respon-
den a los desafíos observados en la 
agricultura de forma innovadora y 
a la vez sencilla, como alternativas 

EVENTOS

Cristiane Delic.
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que pueden ser utilizadas dentro del sistema de cultivo 
existente”, destaca Cristiane Delic, Líder del Portafolio 
Biológico de Corteva Agriscience para Brasil y Paraguay. 
El ejecutivo destaca que la principal diferencia de Utri-
sha™ N es la presencia activa de la bacteria durante todo 
el ciclo de cultivo. “En el interior de las hojas, la bacte-
ria Utrisha™ N permite fijar el nitrógeno atmosférico de 
forma natural, eficiente y controlada, funcionando como 
una herramienta complementaria a la fertilización nitro-
genada”.
Utrisha™ N tiene una cepa única de bacteria Methylobac-
terium symbioticum que ingresa a través de las estomas 
de las hojas y coloniza completamente la planta dentro 
de los siete días posteriores a la aplicación. Esta bacteria 
convierte el nitrógeno disponible en el aire en nitróge-
no amoniacal para la planta, mejorando naturalmente 
su vitalidad y ayudando al cultivo a alcanzar su máximo 
potencial de crecimiento y productividad.
Otra diferencia importante es que el nitrógeno resul-
tante de la acción de Utrisha™ N no es susceptible a 
ocurrencias comunes en el proceso de fertilización tra-
dicional, como lixiviación (transporte de nitrógeno bajo 
tierra), volatilización (pérdida por evaporación de nu-
trientes debido a la acción de la temperatura) y desnitri-
ficación (transformándolo a estado gaseoso, provocado 
por la acción de bacterias).
El producto ya se vende en países europeos y también 
en Estados Unidos, México, Chile y Argentina, y pasó 
tres años de pruebas de campo en Brasil antes de su lan-
zamiento.

PORTAFOLIO DE BIOLÓGICOS DIVERSIFICA-
DO. Desde su formación en 2019, Corteva ha inverti-

do en el mercado de productos biológicos a través de 
soluciones propias o desarrolladas en colaboración con 
otras empresas.
Entre las iniciativas en la zona destacan las adquisicio-
nes -completadas en marzo de 2023- de Symborg, em-
presa especializada en tecnologías microbiológicas con 
sede en Murcia (España), y Stoller, una de las mayores 
empresas independientes del mundo en el sector Bio-
lógico, con sede en Houston (Texas, Estados Unidos). La 
inversión realizada en estas adquisiciones refuerza el 
compromiso de Corteva de proporcionar a los agricul-
tores herramientas sostenibles que complementen las 
prácticas agrícolas en evolución con eficacia probada. 
Hoy Corteva cuenta en su portafolio con varios produc-
tos para nutrición y control biológico de cultivos como 
caña de azúcar, soja, maíz y otras especialidades, señala 
una gacetilla de prensa de la compañía.

Corteva, Inc. (NYSE: CTVA) es una empresa agrícola 
100% global que cotiza en bolsa y que combina innova-
ción líder en la industria, alta participación del cliente y 
ejecución operativa para ofrecer soluciones rentables a 
los desafíos agrícolas más apremiantes del mundo. Cor-
teva genera una preferencia de mercado ventajosa a 
través de su estrategia de distribución única, junto con 
su combinación equilibrada y diversa a nivel mundial de 
semillas, protección de cultivos y productos y servicios 
digitales. Con algunas de las marcas más reconocidas 
en agricultura y una cartera de tecnologías bien posi-
cionada para impulsar el crecimiento, la compañía está 
comprometida a maximizar la productividad de los agri-
cultores mientras trabaja con las partes interesadas en 
todo el sistema alimentario, cumpliendo su promesa de 
enriquecer las vidas de quienes producen y quienes con-
sumen, asegurando el progreso para las generaciones 
futuras. Más información disponible en www.corteva.
com. Siga a Corteva en Facebook, Instagram, LinkedIn, 
Twitter y YouTube.
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NOTA TÉCNICA

N os encontramos nuevamen-
te ante un año totalmente 
atípico para nosotros, con 

los todos los desafíos y oportunida-
des que eso conlleva. 
El fenómeno climático El Niño en 
Paraguay, el cual ocurre cuando hay 
anomalías en la temperatura super-
ficial del mar y que tuvo un efecto 
muy acentuado durante el mes de 
octubre principalmente en la región 
Sur del país y se pronostica que esta 
situación se mantenga durante los 
meses de noviembre y diciembre.
Esto trajo consigo una serie de si-
tuaciones bastante complejas para 
el productor agrícola: desde atraso 
de siembra (principalmente al sur de 
Itapúa y Misiones), encharcamiento 
e inundación de parcelas, erosión y 
atrasos con las aplicaciones de pro-
ductos fitosanitarios. La expectativa 
es que con estas condiciones lluvio-
sas y de temperaturas más altas se 
genere un clima mucho más propicio 
para la mayor presencia de insectos 
y enfermedades de todo tipo.

¿QUÉ PUEDO ESPERAR EN 
UN AÑO COMO ESTE?
Retrocediendo en el tiempo, hay 
que recordar que este año durante 

Desafíos de un año Niño!

el invierno no tuvimos fríos muy in-
tensos y menos aún heladas, lo cual 
tuvo como consecuencia gran can-
tidad de soja guacha a campo tanto 
dentro de los cultivos de invierno 
como trigo, avena, etc., así como 
en parcelas de barbecho. Esta soja 
guacha estaba con mucha presencia 
de oidio en el haz de la hoja y en el 
envés gran cantidad de pústulas de 
roya esporulando, es decir este año 
prácticamente no se tuvo vacío fito-
sanitario para cortar el ciclo de pa-
tógenos biotróficos. 
Cuando estamos expuestos a este 
tipo de situaciones climáticas debe-
mos tener especial cuidado con el 
complejo de patógenos, y eso inclu-
ye desde hongos de suelo, complejo 
de manchas y sobre todo la roya.

DENTRO DEL COMPLEJO 
DE MANCHAS LAS 
ENFERMEDADES QUE 
TIENEN CONDICIONES MUY 
PREDISPONENTES SON LAS 
SIGUIENTES:

• Mancha ojo de rana (Cercos-
pora sojina): Que puede causar 
lesiones tanto en hojas, tallos, 
vainas y semillas, caracterizada 
por lesiones de coloración cas-

Anette Stolle 

Gerente Comercial Región Sur
Corteva Agriscience

Por:

Aplicación de vegetativo con Aproach Power. 
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Tratamiento sin aplicación de vegetativo.

taño – rojizo y que actualmente 
ya estamos encontrando en soja 
a campo durante esta campaña. 

• Mancha foliar por Cercos-
pora (Cercospora Kikuchii): En-
fermedad muy común en nuestro 
país principalmente en la soja de 
zafriña. Es muy fácil de identifi-
car debido la coloración púrpura 
- lilacea que se observa tanto en 
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las hojas, vainas y ni que decir en 
las semillas. 

• Septoriosis (Septoria glycines): 
Este patógeno tiene todas las 
condiciones favorables para cau-
sar un impacto considerable si 
los manejos tempranos no son 
hechos de manera correcta. Se 
caracteriza por iniciar en el ba-
jero con puntuaciones marro-
nes que luego se transforman en 
manchas más grandes con halo 
amarillento con una alta capaci-
dad de defoliación. 

• Antracnosis (Colletotrichum de-
matium var. truncata): Una enfer-
medad que viene creciendo año a 
año de manera silenciosa ya que 
muchos aún no la están identifi-
cando, caracterizada por causar 
lesiones tanto en hojas, tallos y vai-
nas llegando incluso a secar esta 
última y pudiendo reducir hasta en 
un 50% el rendimiento de la soja.

¿QUÉ PUEDO HACER EN UN 
ESCENARIO DE ESTE TIPO?
Conociendo nuestra realidad actual 
y las consecuencias que puede traer 
consigo se debe hacer una muy bue-
na planificación del programa de 
fungicidas. 
La clave de manejo de enfermeda-
des en general, pero con mucho foco 
en manchas es el uso de fungicidas 
robustos en el tratamiento de se-
millas y posteriormente iniciar las 
aplicaciones foliares en vegetativo, 
es decir a los 25 a 30 días desde que 
la soja haya emergido, dependiendo 
de la variedad y de las condiciones la 
soja estará aproximadamente en V4, 
una mezcla de triazol + estrobiluri-
na como ejemplo Aproach Power o 
Aproach Prima son herramientas 
aliadas para esta aplicación. 
Diez días después de aplicación de 
vegetativo debería iniciar la base 
fuerte del programa de fungicidas 
en donde básicamente se destacan 
dos opciones, pensando en manchas 
la mezcla de estrobilurina + protio-
conazole (Viovan) es sin dudas una 
excelente elección o bien teniendo 
un escenario con mayor posibilidad 

de aparición de Antracnosis se des-
taca al Vessarya en ese momento, 
dando todos los beneficios que la 
carboxamida ofrece al programa.

Y AHORA PARA MI SEGUNDA 
APLICACIÓN? Nuevamente se 
debe optar por fungicidas que de-
muestren un excelente performance 
a campo ya que la primera y la segun-
da aplicación de la base fuerte son 
claves en el programa de fungicidas, 
y nuevamente las opciones que se 
destacan son el Viovan y el Vessar-
ya, siempre en mezcla con multisitios 
como mancozeb o clorotalonil.
A no olvidar que el intervalo ideal 
entre las aplicaciones es de 14 días 
ya que la soja emite trifolios nuevos 

y hoy no se tienen fungicidas sisté-
micos que se translocan a las hojas 
nuevas sino algunos de ellos tienen 
acción mesostémica (es decir redis-
tribución dentro de la hoja como es 
el caso de la Picoxistrobina)
La tercera aplicación de la base fuer-
te también es muy importante para el 
manejo de roya principalmente en un 
escenario con mucha presión de espo-
ras en el ambiente y con condiciones 
favorable y un cultivo con mucha den-
sidad foliar. En este contexto el uso 
de Viovan en mezcla con Manconzeb 
(1200 gr i.a.) garantiza un optimo con-
trol preventivo como curativo. 

Y LA ÚLTIMA APLICACIÓN? 
Nuevamente productos como 

Manejo Campeón – Corteva.

Fotografías tomadas por Anette Stolle en Edelira km 70 (Agosto 2023).
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NOTA TÉCNICA

Aproach Power o Aproach Prima se 
vuelven herramientas exitosas que 
pueden ir perfectamente asociadas 
a multisitios o bien morfolinas.

Y donde está el secreto del 
éxito del programa de fungi-
cidas? Hacer lo básico bien hecho, 
protegiendo la soja desde la fase 
inicial que es el momento de mayor 
inoculación de enfermedades de fi-
nal de ciclo, cuando aún se tiene una 
excelente llegada de fungicidas y la 
soja está en condiciones de ser pro-
tegida por estratos respetando los 
intervalos de aplicación.

Y RECUERDEN ESTO: Haciendo 
un programa temprano no va a salir 
más “caro” ya que no necesariamente 
significa que se va a hacer más apli-
caciones considerando que vamos a 
recurrir a un recurso que es gratis: 
“Momento de aplicación” elemento 
disruptivo en entre el éxito o el fraca-
so del programa. Otro tip: no abusar 
del uso de triazoles, principalmente 
protioconazole y siempre incorporar 
una carboxamida al sistema (utiliza-
da en el momento correcto).

E s sabido que clima húmedo aso-
ciados a temperaturas elevadas 

favorece la aparición de las principa-
les plagas en soja tanto lepidópteros 
como chupadores. 
La ausencia de heladas durante el 
invierno fue nuevamente un factor 

clave para la alta presión de Cogo-
llero del maíz (Spodoptera frugiperda) 
actuando como cortadora de plán-
tulas de soja en fase inicial llegando 
incluso a reducir el stand de plantas. 
Actualmente haciendo los monitoreos 
a campo nos deparamos con presen-
cia del complejo de orugas militares (S. 
eridania y S. cosmioides) y también ya se 
tienen poblaciones iniciales del com-
plejo de orugas falsas medidoras tanto 
en soja Bt como convencional.
Si bien en las dos últimas campañas 
agrícolas la presión de lepidópteros 
defoliadores fue baja, este año las 
condiciones están dadas para tener 
alta presión de estas. 
Estratégicamente el uso de insec-
ticidas que sean selectivos para 
enemigos naturales (controladores 
biológicos del complejo de plagas) 
donde podemos destacar al Intrepid 
SC (Metoxifenocide) y al Quintal Xtra 
(Spinetoram + Metoxifenocide). Este 
último, un insecticida excepcional 
para el control de todo el complejo 
de orugas y también Thrips (ambas 
especies), caracterizándose por su 
excelente choque y residualidad. 
El uso de estos insecticidas, que son 
amigables con los insectos benéficos 
contribuye a mantener el equilibrio 
poblacional de las plagas y no tener 
posteriormente esas exposiciones 
en la densidad de plagas como chin-
ches, mosca blanca, thrips y ácaros. 
Y sin dudas otro insecto que es pro-
tagonista en este momento de la 
campaña de soja es la chinche marrón 
(Euschistus heros) ya que estamos ac-
tualmente en fase de colonización, en 
donde ella migra desde los montes y 
plantas hospederas e inicia el proceso 
de reproducción. En este momento es 
fundamental bajar la presión de adul-
tos lo máximo posible para evitar que 
estos se reproduzcan. Una estrategia 
interesante es el uso de Expedition 
(Sulfoxaflor + Lambdacialotrina) en 
aplicaciones secuenciales en intér-
valos de 5 días para evitar que estos 
adultos inicien el proceso de repro-
ducción y la población se descontrole 
y cause un gran impacto en el rendi-
miento del cultivo de soja.

Otro gran 
beneficiado en con 
estas condiciones 
climáticas: Los 
insectos

Foto tomada por Anette Stolle en zona de Carlos A. López (Octubre 2023).
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TECNOLOGÍA DE APLICACIÓN

Eficiencia y 
sostenibilidad 
en la agricultura

NOTA DE TAPA

TECNOLOGÍA DE APLICACIÓN

Eficiencia y 
sostenibilidad 
en la agricultura

LA TECNOLOGÍA DE APLICACIÓN EN LA AGRICULTURA CONSTITU-
YE UN CONJUNTO DE HERRAMIENTAS, EQUIPOS Y MÉTODOS UTI-
LIZADOS PARA EMPLEAR DIVERSOS INSUMOS AGRÍCOLAS QUE 
PERMITE MEJORAR LA EFICIENCIA, PRECISIÓN Y SOSTENIBILIDAD 
EN LA AGRICULTURA. Cumple un papel muy importante ya que per-
mite mejorar la productividad optimizando los costos y realizando 
las prácticas más amigables con el ambiente.
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D iversos son los beneficios que aportan la tecno-
logía de aplicación en la agricultura, fundamen-
talmente para la sustentabilidad de esta activi-

dad. Las investigaciones y los desarrollos en este ámbito 
han evolucionado en los últimos tiempos dando lugar 
a innovados equipos y productos que hacen posible la 
aplicación de insumos agrícolas de manera más eficien-
te, optimizando costos y reduciendo posibles impactos 
al medio ambiente.

BENEFICIOS DE LA TECNOLOGÍA
• Precisión y eficiencia. Permite la aplicación pre-

cisa de insumos en áreas específicas del campo, redu-
ciendo el desperdicio y optimizando el uso de recur-
sos como agua, defensivos agrícolas y fertilizantes. 
Esto hace posible una mayor eficiencia en la produc-
ción agrícola y ahorro en costos para los agricultores.

• Reducción del impacto ambiental: La aplica-
ción precisa de productos químicos agrícolas ayuda 
a disminuir posible impacto ambiental, ya que al apli-
car solo la cantidad necesaria en áreas específicas 
evita que el producto vaya a lugares indeseados.

• Tecnología avanzada: Equipos como drones, sis-
temas de monitoreo remoto, sensores y dispositivos 
GPS están siendo cada vez más utilizados para la apli-
cación precisa de insumos agrícolas. Estas tecnologías 
permiten una gestión más inteligente de los cultivos al 
proporcionar datos detallados sobre las condiciones 
del suelo, el crecimiento de las plantas y las necesida-
des específicas de cada área del campo.

• Agricultura sostenible: Al reducir el uso de insu-

mos la tecnología de aplicación contribuye a promo-
ver prácticas agrícolas más sostenibles y amigables 
con el medio ambiente.

La tecnología de aplicación en la agricultura desempe-
ña un papel crucial en la optimización de los procesos 
agrícolas, mejorando la productividad, reduciendo el 
impacto ambiental y ayudando a los agricultores a to-
mar decisiones más informadas y precisas para el cui-
dado de sus cultivos. Su continua evolución y adopción 
son esenciales para el desarrollo de una agricultura más 
eficiente y sostenible. 



40 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Octubre 2023 www.campoagropecuario.com.py

NOTA DE TAPA

E l éxito de una aplicación agrícola va más allá de la 
calidad del equipo de pulverización y la elección de 

fitosanitarios. Existen varios factores a ser determina-
dos en el campo con orientaciones especializadas, entre 
ellos algunos conceptos que deben ser parte de un crite-
rio de evaluación, para que los resultados positivos sean 
alcanzados dentro del programa de control químico de 
los agentes biológicos (enfermedades, plagas, malezas).
Algunos factores a considerar son: el momento oportuno 
de aplicación, seguridad de aplicación, condiciones opera-
cionales del equipo, calibración correcta, buena cobertura, 
operario bien preparado y la utilización de un buen coad-
yuvante, donde Rizobacter cumple un papel fundamental. 
Rizobacter presenta los pasos fundamentales a tener en 
cuenta para asegurar aplicaciones efectivas y sostenibles:

1. MEDICIÓN DE LA CALIDAD DEL AGUA
Antes de iniciar cualquier aplicación, el primer paso 
crítico es la medición precisa de la calidad del agua. 
Evaluar parámetros como el pH, la turbidez y la du-
reza del agua es esencial. La carencia de esta evalua-
ción puede desencadenar problemas como sedimen-
taciones en las boquillas, fitotoxicidad en los cultivos 
y conflictos de compatibilidad con los fitosanitarios. 

Pasos claves para el éxito de 
las aplicaciones agrícolas

Ing. Agr. Ruth Caballero 

Rizobacter Paraguay

Por:
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Rizobacter aborda esta necesidad con su innovador 
producto, Rizospray Corrector Secuestrante, un co-
adyuvante secuestrante de calcio y magnesio que 
corrige la dureza del agua, asegurando un entorno 
óptimo para la aplicación.

2. LIMPIEZA DE TANQUE
Contar con un tanque limpio y libre de residuos de 
pulverizaciones anteriores es crucial para evitar fi-
totoxicidad en los cultivos. Rizobacter ofrece Rizos-
pray Cleaner, un limpiador de tanques efectivo para 
garantizar aplicaciones libres de residuos.

3. CONSIDERACIÓN DEL CLIMA
Las condiciones climáticas tienen un impacto signi-
ficativo en la efectividad de las aplicaciones. Rizo-
bacter reconoce la complejidad de este aspecto y 
recomienda el uso de Rizospray Extremo. Este coad-
yuvante no solo permite la penetración de las gotas, 
sino que también previene la evaporación, facilitan-
do la aplicación en cualquier momento del día y ase-
gurando que las gotas alcancen su objetivo, indepen-
dientemente de las condiciones climáticas adversas.

4. ANÁLISIS DE LA COMBINACIÓN 
DE FITOSANITARIOS
El análisis meticuloso de la combinación de fitosanita-
rios es esencial para evitar problemas como la separa-
ción de fases, que pueden comprometer la eficacia del 
tratamiento. Rizobacter responde a esta necesidad con 
Rizospray Integrum, un coadyuvante diseñado para 
prevenir estas separaciones, asegurando una mezcla 

homogénea y efectiva de fitosani-
tarios, lo que se traduce en trata-
mientos más consistentes y resul-
tados positivos en el campo.

En resumen, Rizobacter ofrece una 
gama completa de coadyuvantes 
diseñados para optimizar cada paso 
del proceso de aplicación agrícola, 
garantizando resultados positivos 
y contribuyendo a una agricultura 
más eficiente y sostenible.
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JORNADA DE CAMPO

Estrategias para maxizar 
las aplicaciones agrícolas

REALIZAR LAS APLICACIONES AGRÍCOLAS CORRECTAS SON ESEN-
CIALES PARA LOGRAR LOS RESULTADOS DESEADOS, ADEMÁS DE 
HACER DE FORMA SEGURA Y OPTIMIZAR COSTOS. Rizobacter jun-
to con Neocampo realizó una jornada de capacitación para Maximizar 
las aplicaciones el 17 de octubre en Nueva Toledo, Caaguazú, donde el 
especialista Esteban Frola orientó sobre los pasos e insumos correctos 
para desarrollar esta práctica en los campos.

M aximice sus aplicaciones agrícolas fue el tema 
de capacitación promovido por Rizobacter y 
Neocampo para los productores. El objetivo 

fue lograr las aplicaciones correctas en sus campos y ha-
cer efectiva la tarea en este tema. Las orientaciones co-
rrieron por cuenta el Ing. Agr. Esteban Frola, especialista 
en Tecnología de Aplicación y consultor de Rizobacter 
en el Programa Gota Protegida.
Frola enfatizó que el objetivo de este encuentro fue 
orientar sobre los parámetros que se deben manejar 

para hacer una buena aplicación. “La 
tecnología ha cambiado muchísimo 
y por sobre todo la tecnología en co-
adyuvante. No obstante, para lograr 
buenos resultados es fundamental 
realizar los pasos correctos”, dijo.
Entre las recomendaciones desta-
cadas por el especialista fue que la 
máquina y el tanque estén bien di-
señados y que se realice la regula-

Esteban Frola, 
especialista en 
Tecnología de 

Aplicación.
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ción de la máquina. Refiriéndose al 
pulverizador que realizó la demos-
tración dijo que era una máquina de 
precisión y la regulación se realiza 
con tarjetas hidrosensibles. 
También resaltó que el agua no debe 
tener calcio ni magnesio, ya que el 
agua es el vehículo para transportar 
el activo y es lo que más evapora.
Entre las recomendaciones resaltó 
que para realizar las mezclas de los 
defensivos agrícolas es importante 
tener en cuenta el orden y hacer una 
prueba de compatibilidad en una 
escala más pequeña, que significa 
hacer en una botella lo que se va a 
hacer en el tanque y probar el orden. 
“Primeramente deben ir los polvos 
mojables, después los gránulos dis-
persables, por último, siempre los 
glifosatos, sobre todo si son glifosa-
tos líquidos porque este baja el pH, 
si es granulado se debe incorporar 
junto con los gránulos dispersables”, 
indicó.
Durante la capacitación también el 
especialista habló de la diferencia 
entre buenos aceites y malos acei-
tes. La recomendación fue usar acei-
tes metilados buenos, apostar por 
aceites premium y evitar usar aceite 
desgomado.
Por su parte, Alejandro Caballero, 
supervisor comercial de Neocampo 
en Campo 9, destacó la alianza con 
Rizobacter para la distribución de 
sus productos en la región y valoró 
el tema desarrollado ya que la tec-
nología de aplicación no es un tema 
menor en la buena práctica agrícola, 
porque es muy importante reali-
zar la tarea correcta para el óptimo 
aprovechamiento de la aplicación.
Destacó que es muy importante lo-
grar la adherencia de los productos 
en las hojas, principalmente al reali-
zar la mezcla de los diferentes pro-
ductos sean fungicidas, herbicidas o 
insecticidas.
 Mencionó al Rizospray Exremo 
como una gran herramienta dispo-
nible en el mercado para lograr la 
adherencia. Este producto es un 
coadyuvante que incrementa la co-

bertura, potenciación y actividad biológica de los herbi-
cidas, fungicidas, insecticidas y fertilizantes foliares. En 
su formulación incluye organisiliconas y aceite vegetal 
refinado que lo posiciona como un producto único y de 
amplio espectro para aplicaciones de alta calidad.
Caballero aprovechó la oportunidad para agradecer a 
Rizobacter por promover esta capacitación y a los pro-
ductores que participaron por la apuesta de lograr en 
sus campos cada vez mejores resultados.

Alejandro 
Caballero.
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BOX EMPRESARIAL

Innovadoras propuestas 
de VALTRA de la mano 
de Grupo Rieder
OPTIMIZAR LOS TIEMPOS Y LOS COSTOS SON FUNDAMENTALES 
EN LA ACTIVIDAD AGRÍCOLA ACTUAL. Las innovaciones disponi-
bles en las maquinarias agrícolas Valtra cumplen estas necesidades 
y los productores dan testimonio de la eficiencia. El Grupo Rieder, 
representante de la marca dispone excelentes opciones a través de 
una amplia gama de máquinas agrícolas Valtra y el acompañamien-
to posventa a través de sus sucursales, logística y recurso humano.

Hoermann destacó la excelente re-
ceptividad de los productores de 
Alto Paraná, ya que gracias a su com-
bo innovador que incluye tecnología 
de punta, es posible que el agricultor 
concrete su trabajo de manera ópti-
ma en el tiempo deseado.

TRACTORES. Entre las tecnolo-
gías actuales en esta línea destacó el 
tractor Valtra S374, de la Serie S con 
potencia de 375 CV, transmisión va-
riable contínua CVT de última tec-
nología, que brinda la posibilidad de 
comunicación a través de ISUBUS.

L as nuevas tecnologías de las maquinarias agríco-
las Valtra, brindan las respuestas a los nuevos de-
safíos de la agricultura ofreciendo rapidez y me-

nos costo de operación, además de otros beneficios que 
la agricultura actual exige.
El Grupo Rieder dispone de varias opciones dentro de 
su gama de maquinarias agrícolas para acompañar las 
necesidades actuales del productor.
El gerente de postventa agrícola, Edgardo Hoermann, 
nos comentó sobre el escenario agrícola, el flujo de ven-
ta de la empresa, y las diversas propuestas en tecnología 
de última generación que garantiza rentabilidad.
Además, el servicio posventa, a través de las sucursales 
de Santa Rita, Encarnación, Katueté, Ciudad del Este, 
Loma Plata y la casa central en Asunción.

Edgardo 
Hoermann, 
gerente de 
postventa 

agrícola de 
Grupo Rieder.
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Comentó además que el Grupo Rieder cuenta con trac-
tores con todas las configuraciones que demanda el 
mercado, pero con diferentes especificaciones con el 
objetivo de cubrir todas las diversas necesidades del 
cliente. Estas ofertas brindaron las respuestas requeri-
das a los productores en la última siembra, quienes lo-
graron completar gran parte de sus áreas de siembra.

MOMENTUM. Entre las innovaciones más destacadas 
de la marca Valtra se posiciona la plantadora MOMEN-
TUM 30F con características únicas en su desempeño. 
Es versátil en el trabajo que emplea, optimiza el tiempo 
de siembra, se adapta a distintos campos de diferentes 
zonas del país, ofrece facilidad de transporte y toda la 
gestión que implica su utilización se puede realizar con 
un solo operador, explicó el gerente. 

PRÓXIMAS INCORPORACIONES. El Grupo Rieder 
busca cubrir todos espacios para llegar a todos los produc-
tores, por lo que próximamente estará recibiendo el primer 
lote de máquinas MOMENTIÑO, una plantadora de 18 y 
22 líneas adaptada para cultivos más pequeños. “Creemos 
que con estos vamos a completar el abanico de ofertas de 
plantadoras, ofreciendo de 18 a 30 líneas ofreciendo así 
esta tecnología a diversos segmentos de productores”, dijo.

E s una empresa agrícola ubicada en la Colonia Mba-
reté de Ñacunday (Alto Paraná). Esta firma familiar 

que se inició en la década del 70 se dedica a la produc-
ción de granos y distribución de semillas. Por la enver-
gadura de su actividad y los desafíos climáticos que cada 
vez exigen desarrollar las labores agrícolas en menos 
tiempo optó por las últimas propuestas de Valtra, la 
plantadora Momentum y el tractor de la serie S.
El Ing. Agr. Claudir Reginato Nietto encargado de la firma, 
comentó que la actividad agrícola lo inició su abuelo el 1976 
quien se encargó de pasar su legado de generación a gene-
ración y actualmente él se desempeña como encargado.
Durante nuestra visita por el establecimiento, el inge-
niero Reginato comentó que actualmente cuentan con 
la línea de sembradora Momentum de Valtra, una má-
quina que les brindó óptimos rendimientos, ya que pese 
a las abundantes lluvias lograron completar la siembra 
en el tiempo establecido.
Esta firma también cuenta con el tractor de la serie S de 
Valtra, una máquina de mucha fuerza, tecnología que 
entrega todo lo que el productor necesita para el campo, 
dijo. “Es la primera vez que estamos trabajando con el 
Grupo Rieder y optamos por la marca Valtra porque la 
vimos como una propuesta muy acertada para nuestro 
objetivo de producción. Quedamos 15 minutos alrede-
dor de la máquina y enseguida nos dimos cuenta que era 

Agro Silo Santo Ángelo
la máquina que teníamos que tener dentro de la estan-
cia” comentó con gran satisfacción el Ing. Nietto.
Comentó que esperaron que la Momentum desembar-
que en el país y actualmente cuentan con tres plantado-
ras Momentum en el establecimiento.
Entre las cualidades de las máquinas Valtra que dispone, 
destacó su tecnología y bajo consumo de combustible, 
ya que permite un 25% de ahorro por parte de los trac-
tores de la serie S. En la plantadora resaltó la calidad en 
sus funciones y la optimización del tiempo del trabajo 
que emplea: “La plantadora Momentum es agilidad en la 
siembra” comentó. 
Resaltó además la facilidad de transporte de la planta-
dora y el servicio del Grupo Rieder en cuanto a acompa-
ñamiento y la disponibilidad de repuestos.

Claudir Reginato Nietto, de Agro Silo Santo Ángelo.
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Conpacoop celebró su 32 
aniversario debatiendo sobre 
socioeconomía y educación

CON EL LEMA “32 AÑOS DEFENDIENDO LOS INTERESES DEL SECTOR 
COOPERATIVO”, LA CONFEDERACIÓN PARAGUAYA DE COOPERATI-
VAS (CONPACOOP) LTDA. celebró su 32 aniversario durante un acto 
desarrollado el 10 de octubre, con una instructiva jornada en el Hotel 
Guaraní, en Asunción. El evento convocó a integrantes, referentes del 
movimiento y autoridades del gobierno e incluyó conferencias magis-
trales con disertantes nacionales en internacionales, quienes aborda-
ron temas sociales, económicos y educativos.

EVENTOS

D urante la celebración que permitió a la Conpa-
coop brindar con asociados e invitados especia-
les, su titular, Carlos Núñez Agüero, destacó el 

rol de esta organización de tercer piso en defensa de los 
intereses del sector y su fortalecimiento para beneficio 
de sus miembros. El también senador nacional Núñez 
Agüero aprovechó la oportunidad para extender sus 
agradecimientos a los directivos, asociados y funciona-
rios de la Confederación por sus favorables aportes para 
la consolidación institucional.
En tanto, las conferencias magistrales incluyeron la di-
sertación del Dr. Ariel Guarco, presidente de la Alianza 
de Cooperativa Internacional (ACI), quien abordó sobre 
Cooperativismo: Aliado Estratégico en la Construcción 
de Sociedades Justas, Solidarias y Pacíficas. Se sumaron 

como conferencistas el Mag. Juan José Galeano, direc-
tor de Estudios Económicos de la Subsecretaría de Esta-
do de Economía del Ministerio de Hacienda, con un en-
foque sobre Las Perspectivas Económicas y Financieras 
del Paraguay, y el viceministro de Culto del Ministerio 
de Educación y Ciencias, David Velázquez Seiferheld, 
responsable de abordar sobre la Visión para la Reforma 
Educativa-Rol del Movimiento Cooperativo a partir de 
la Ley 6999/22. El evento concluyó con las palabras de 
cierre, a cargo de la Dra. Ana Beatriz Riquelme, presi-
dente del Comité de Educación de la Conpacoop.

32 AÑOS LLEVANDO LA VOZ DEL COOPERATI-
VISMO PARAGUAYO. Ariel Guarco, presidente de la 
Alianza de Cooperativa Internacional, valoró los 32 años 
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de vida institucional de la Conpacoop llevando la voz de 
todo el cooperativismo paraguayo en todo este tiem-
po. “Es un momento de gran goce y disfrute para todos 
aquellos que sentimos el cooperativismo como parte de 
nuestra vida”, expresó al compartir la celebración.
Refiriéndose al tema de su disertación “Cooperativismo: 
Aliado Estratégico en la Construcción de Sociedades 
Justas, Solidarias y Pacíficas” expresó que el cooperati-
vismo es capaz de llevar adelante una agenda de desa-
fíos que enfrentamos a nivel global desde una mirada 
local, comunitaria, entendiendo que todos somos im-
portantes en la construcción de una nueva sociedad, fo-
mentando un modelo económico, social y ambiental que 
de respuestas a la enorme cantidad de desafíos que hoy 
estamos teniendo.
Mencionó que ante un mundo tensionado por conflictos 
es necesario sociedades más armónicas, con igualdad de 
posibilidades para todos y trabajo que dignifique, que 
sea bien remunerado y constante en el tiempo. “Hay 
una necesidad de recuperar la soberanía de cada una de 
nuestras acciones, democratizar todos los sistemas en 
las cuales estamos inmersos, y por sobre todas las cosas 
llevar la bandera de un modelo que incluye y no excluye, 
que se base en la cooperación y no en el individualismo”, 
enfatizó.
Expresó que unos 1.200 millones de personas en el mun-

do están convencidas que hay un modelo diferente, que 
puede ser llevado adelante por empresas con responsa-
bilidad social diferente, y eficientes económicamente. 
Estas ponen la economía en la mano de las personas y las 
comunidades y tienen un paradigma diferente, basado 
en la cooperación y no en la competencia. “Eso posibilita 
el desarrollo de actividades a nivel global que equipara 
las posibilidades del desarrollo de las personas, cuidan 
al medio ambiente, protegen la salud y por sobre todo 
transforma la sociedad en sociedades más armónicas, 
más pacíficas, con menos conflictos. En esa lucha esta-
mos, en el camino de dar igualdad de oportunidades a 
través de modelo que nos compete a todos”, dijo.

Ariel Guarco, presidente de la Alianza 
de Cooperativa Internacional (ACI).

17

DVA
El aliado presente en la inauguración fue la firma DVA. 
En la oportunidad, el Ing. Agr. Hugo Armando Báez, re-
presentante técnico de la región Este de DVA, mencio-
nó que las líneas que darán soporte a Produceres, son:  
herbicidas, fungicidas y otros. Agradeció el espacio y fe-
licitó a los propietarios por su presencia en el mercado 
de los agronegocios.

ADAMA PRESENTE
ADAMA acompañó a su distribuidor 
en tan importante evento. El Ing. Agr. 
Marcos López, Representante Técni-
co de Ventas, expresó satisfacción y 
orgullo por la inauguración de esta 
nueva apuesta para la agricultura.
Anheló el éxito de Produceres y men-
cionó que ADAMA comercializará 
junto a esta empresa el fungicida 
ACROSS (Azoxistrobina + Clorotalo-
nil+Difeconazol) indicado para el con-
trol de enfermedades de final de ciclo, 
además de otros productos. 

Ing. Agr. 
Marcos López, 
Representante 
Técnico de 
Ventas de 
ADAMA.

Ing. Agr. Hugo 
Armando Báez, 

representante 
técnico de la 

región Este de 
DVA.
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EVENTOS

5° ENCUENTRO PANAMERICANO 
DE JÓVENES LECHEROS
Paraguay fue sede de análisis 
e integración de jóvenes 
lecheros de Latinoamérica

PARAGUAY FUE SEDE DEL 5° ENCUENTRO PANAMERICANO DE JÓVE-
NES LECHEROS. El evento estuvo organizado por la Cámara Paraguaya de 
Lácteos (CAPAINLAC), el Comité de Jóvenes Lecheros del Paraguay de la 
Asociación de Productores de Leche y Criadores de razas lecheras (APRO-
LE) en conjunto con la Federación Panamericana de Lechería (FEPALE) el 
25 al 27 de octubre en Caaguazú y reunió varias delegaciones del exterior 
y de Paraguay para debatir sobre las realidades y desafíos del sector. 

los jóvenes vinculados al sector lác-
teo de América Latina.
El encuentro reunió a jóvenes acto-
res del sector lechero de Brasil, Uru-
guay, Argentina, Panamá, Costa Rica 
y Paraguay puso en debate diversos 
temas que atañen al sector a través 

E l 5° Encuentro Panamericano de Jóvenes Leche-
ros convocó a más de 250 personas, líderes de la 
lechería Latinoamericana incluido Paraguay. El 

evento que se desarrolló en la sede del Servicio y Asis-
tencia al Productor Lechero (Saple) de la Cooperativa 
La Holanda tuvo como objetivo el recambio generacio-
nal y generar un espacio de encuentro e integración de 
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de conferencias, visita a campo y 
momentos de confraternización. 
En la oportunidad, Campo Agro-
pecuario accedió a una nota con el 
Ing. Hugo Kehler, presidente de la 
APROLE, quien destacó la impor-
tancia de que nuestro país haya 
sido sede de este gran encuentro de 
líderes de las lecherías de las Amé-
ricas, incluido Paraguay. Comentó 
que esto tuvo sus inicios en el 2018 
en un congreso que se organizó en 
el Chaco sobre lechería en el cual 
representantes del sector armaron 
la primera Comisión de Jóvenes le-
cheros, y desde entonces vienen tra-
bajando para dar apoyo a todos los 
colaboradores del rubro.
En tanto, el titular de APROLE, no ol-
vidó mencionar a sus colaboradores 
quienes fueron de gran apoyo para 
el desarrollo del evento y agradeció 
a las empresas auspiciantes entre 
ellas: Agrotec, Dekalpar, Tetrapack, 
Lacteos la Fortuna, Lactolanda, Los 
colones, entre otras firmas. 
Destacó además el apoyo del Vice-
ministerio de Ganadería y el Ser-
vicio Nacional de Calidad y Salud 
Animal (SENACSA). “Estamos muy 
agradecidos a esas personas que nos 
ayudaron a preparar, también a las 
empresas e instituciones que sin el 
apoyo no sería posible realizar este 
evento con esta magnitud”, enfatizó.
Comentó que la APROLE actual-
mente cuenta con más de 100 aso-
ciados y esta institución pone en 
marcha proyectos e iniciativas que 
ayudan a mejorar la genética de los 

derablemente y a nivel país también 
tenemos un pequeño crecimiento 
este año. En el Chaco hubo más llu-
vias que ayudó bastantes a los pro-
ductores de leche de esta cuenca y 
también en el sur del país tuvimos 
un crecimiento. A nivel país vamos 
a tener más crecimiento este año y 
creo que hoy con las formas de in-
dustrialización que tenemos, como 
las industrias de leche en polvo, que 
brinda la posibilidad de exportar, 
los productores cada vez más van a 
optar por aumentar su producción”, 
finalizó. 

MOTIVAR A LOS JÓVENES. Erno 
Becker, presidente de la CAPAIN-
LAC, destacó a los jóvenes del sec-
tor lechero y expresó que hay que 
trabajar con los jóvenes. “Hay que 
motivar a los jóvenes y enseñarles a 
tomar decisiones, a tener visión 

animales, la producción lechera y, 
por ende, la calidad de vida de los 
productores. “La producción nacio-
nal, principalmente en la región de 
Campo 9 está aumentando consi-

Hugo Kehler, presidente 
de la APROLE.
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DEKALPAR destaca el híbrido para ensilaje en el 
encuentro panamericano Jóvenes Lecheros

D ekalpar brindó su apoyo a la organización y formó 
parte del evento para estar más cerca del produc-

tor lechero y difundir su portafolio de híbridos de maíz 
DKB para nutrición animal. 
Esta compañía, desde hace 25 años viene demostrando 
su apoyo a la producción agropecuaria, a través de un 
robusto portafolio y asistencia al sector, en esta ocasión 
destacó el híbrido de maíz DKB 360 PRO3 de doble pro-
pósito, orientado a la producción de granos y ensilajes. 
El Ing. Agr. Emanuel González, asesor comercial de la 

EVENTOS

región de Caaguazú, destacó la or-
ganización y la propuesta que dis-
pone para el sector lechero. Resaltó 
al DKB 360 PRO3, propuesta válida 
para la nutrición del ganado lechero, 
por sus cualidades en producción de 
grano y ensilaje, principalmente el 
alto techo productivo y su alta cali-
dad bromatológica que le permite 
una optima respuesta en la calidad 
del ensilaje.
González valoró la envergadura 
del evento, ya que es de suma im-
portancia para la industria láctea 
a nivel país. Dekalpar aprovechó 
el encuentro internacional para 
demostrar su apoyo a la ganade-
ría lechera para ofrecer calidad a 
una de las cuencas lecheras más 
representativas, debido a la mayor 
concentración de productores le-
cheros que siguen apostando por la 
producción láctea.
Este encuentro es de suma impor-
tancia para la visibilidad del merca-
do lácteo y su incidencia en la nutri-
ción de nuestro país y el mundo, ya 
que el encuentro contó con la pre-
sencia de numerosos disertantes del 
sector nacional e internacional. 

a poner pasión en el sector lechero para que esa suce-
sión generacional suceda”, dijo.
Agradeció la confianza de la FEPALE por elegir a nuestro 
país como punto de encuentro de varias culturas para el 
intercambio de conocimientos y experiencias que cada 
país afronta en la industria láctea. Así también, agrade-
ció a Lactolanda por abrir sus puertas a tan importante 
congreso en una de las cuencas lecheras más represen-
tativas de nuestro país. 
Resaltó que el objetivo de este congreso es buscar que 
la lechería Sudamericana se solidarice entre sí, ya que 
todos tienen como bien común el desarrollo de la mate-
ria prima de calidad y proporcionar una mejor calidad de 
vida para los productores y consumidores. 
Mirada al futuro. Explicó que como país debemos estar 
preparados, ya que actualmente el “cupo de producción 
supera el consumo local” y es necesario mirar mercados 
como Europa, cumpliendo todas las normas, pero sin 
aceptar imposiciones que puedan perjudicar al sector.

Destacó que actualmente la ex-
portación láctea paraguaya alcan-
za unos 15% de la producción, un 
porcentaje aceptable, pero la mi-
rada debe estar en mercados de 
mejor paga.

Erno Becker, 
presidente de 
la CAPAINLAC.
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L a empresa Agrotec estuvo presente en el 5° Encuen-
tro Panamericano de Jóvenes Lecheros donde difun-

dió sus híbridos de maíz Pioneer enfocados para la pro-
ducción lechera. La ocasión fue propicia para que Agrotec 
presente nuevas propuestas al productor de la zona a 
través de su portafolio de híbridos de maíz enfocados a 
la nutrición del ganado lechero. El Ing. Agr. Maico Rieger, 
gerente de la sucursal de Campo 9 y Nueva Esperanza, 
destacó el desarrollo de una de las cuencas lecheras más 
significativas de nuestro país, Campo 9 del departamento 
de Caaguazú, además de la importancia de acompañar a 
este sector de la producción para Agrotec y la oportuni-
dad que brindó esta convocatoria para la difusión.

PIONEER, CALIDAD PARA ENSILAJE. El Ing. Agr. 
Rieger comentó Agrotec como distribuidor de semillas 
Pioneer ofrece una amplia variedad en híbridos de maíz 
con alto techo productivo, con los cuales el productor 
lechero tiene la oportunidad de elegir las mejores opcio-
nes para la producción de alimentos de calidad para el 
crecimiento de su tambo.

ÓPTIMOS RENDIMIENTOS. El gerente mencionó 
estimaciones de resultados con sus diversos híbridos 
enfocados a un alto techo productivo entre los que des-
tacó híbrido P4285DYHR, que proporciona versatilidad, 
tanto para la época de verano como de invierno. Para la 
siembra de verano, propuso el P3707DYH que brinda 
excelente estabilidad productiva. Destacó que gracias a 
los materiales de Pioneer lograron un rendimiento de 50 
toneladas de ensilaje por hectárea. “Un promedio inte-
resante para la región”, enfatizó.
Comentó que estos materiales fueron desarrollados 
para producir más ensilaje. Su característica de ciclo 
más largo permite mayor tiempo de corte con la mejor 
calidad. “El punto de corte, permanece por más tiempo 
dando una flexibilidad para que el productor pueda ha-
cerlo de mejor forma”, dijo 

Resaltó que Agrotec está en Campo 
9 desde hace más de 30 años con el 
propósito de servir a sus los clientes 
con quienes cultivaron alianzas co-
merciales y una fraterna amistad.
Por su parte el Ing. Agr. Jonas Ambro-
sini, coordinador de semillas híbridas 
de Agrotec, durante la primera salida a 
campo por el establecimiento de Agro-
milk, en el marco del evento, aprove-
chó para ofrecer el portafolio de semi-
llas Pioneer orientados a la nutrición 
animal. Destacó las características del 
P4285 Leptra y el P3707 Leptra, dos 
materiales con alto aporte en nutrien-
tes para el ensilaje, además de la venta-
ja que ofrece la tecnología Leptra para 
el manejo de malezas en el cultivo. 
Resaltó que Pioneer y Agrotec tienen 
un equipo a campo calificado, dotado 
de las últimas informaciones sobre el 
cultivo, para brindar asesoramiento 
a los productores lecheros del Para-
guay”. Agradeció a la organización por 
el espacio, ya que el encuentro fue de 
suma importancia para actualizar los 
nuevos métodos y tecnologías que el 
sector lácteo necesita. 

Agrotec destacó híbridos 
Pioneer para la nutrición animal

Maico Rieger, 
gerente de 
la sucursal 
de Campo 
9 y Nueva 
Esperanza de 
Agrotec.
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SIMPOSIO DE MAÍZ AGROFÉRTIL
Ciencia e innovación para 
el desarrollo agrícola
POR SEGUNDO AÑO CONSECUTIVO, LA EMPRESA AGROFÉRTIL LLEVÓ 
A CABO SU SIMPOSIO DE MAÍZ, QUE REUNIÓ A EXPERTOS, AGRICULTO-
RES, INVESTIGADORES Y PROFESIONALES DEL SECTOR PARA HABLAR 
SOBRE LOS ÚLTIMOS AVANCES Y DESAFÍOS EN LA PRODUCCIÓN DE 
MAÍZ. El encuentro promovió la transferencia de conocimientos e intercam-
bio de experiencias entre los participantes, siendo además una importante 
plataforma para mostrar el potencial productivo de los híbridos Agroeste.

L as palabras de apertura, a cargo de José Marcos 
Sarabia, presidente de Agrofértil, reflejaron la 
importancia de la constante capacitación para 

lograr mejores resultados. “La diferencia entre el éxito 
y el fracaso se encuentra en la forma de encarar los de-
safíos y la predisposición de seguir aprendiendo. Cada 
uno de ustedes se está preparando para ser agricultores 
de éxito, listos para sembrar maíz Agroeste y alcanzar 
notables avances en la productividad. En Agrofértil este 
año conmemoramos 30 años de vida corporativa; nos 

enorgullece ser una empresa paraguaya que apuesta 
por el crecimiento del país dinamizando la economía y 
trabajando por el bienestar de las comunidades a través 
de acciones de responsabilidad social”, indicó.
Mencionó que la relación comercial con la marca Agroes-
te se estableció en el año 2014, y desde entonces se ha 
realizado una labor excepcional. Esta alianza tuvo un im-
pacto significativo, llevando a Agrofértil a convertirse en 
“líder de mercado en volumen de hectáreas sembradas 
de maíz”, gracias a la tecnología que incorporan los nue-

EVENTOS
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vos híbridos Agroeste, garantizando cosechas exitosas.
“Agrofértil mantiene el liderazgo porque trabaja con una 
marca innovadora que ofrece excelentes materiales para 
aumentar la capacidad de producción del maíz. Hace 30 
años atrás era un mercado con baja representación y po-
cas herramientas para la producción de este cultivo. Sin 
duda alguna puedo decir que Agrofértil desempeñó un 
rol fundamental en la promoción de la comercialización 
de granos, al desarrollar una infraestructura moderna de 
silos diseñada para la recepción de granos a gran escala. 
Actualmente, somos líderes en la originación de maíz en 
Paraguay”, puntualizó José Marcos Sarabia.

REDESCUBRIENDO EL POTENCIAL DEL MAÍZ. El 
foco de Agrofértil hacia el maíz continúa fortalecién-
dose en sinergia con el prometedor panorama que se 
observa en nuestro mercado, motivado por el auge de 
nuevas tecnologías y soluciones disruptivas que permi-
ten redescubrir el potencial del cultivo.
El compromiso de la empresa por mantenerse a la altu-
ra de las exigencias se notó plenamente en la estructura 
del Simposio de Maíz 2023. En la ocasión, renombrados 
especialistas locales e internacionales abordaron diver-
sos temas de interés, incluyendo el manejo de malezas y 
plagas en etapas claves del cultivo, fertilización en maíz 
para altos rindes y los beneficios del consorcio Brachia-
ria ruziziensis; haciendo también énfasis en los ajustes 
finos de sembradoras y cosechadoras para minimizar 

pérdidas en la zafra; además de la situación actual del 
mercado de granos.
En línea con el lema “Quien siembra, cosecha más”, aso-
ciado a la marca Agroeste, se llevó a cabo la presentación 
del portafolio de híbridos más completo del mercado: AS 
1800 PRO3, AS 1844 PRO4, AS 1850 PRO4 y 3320 RR2. 
Estos híbridos destacan por su sobresaliente rendimien-
to, reforzando la idea de que incluso durante la zafriña 
es posible lograr una productividad superior, lo que hoy 
día se denomina “segunda zafra de maíz”.

OPORTUNIDAD DE REALIZAR BUENOS NEGO-
CIOS. Los clientes aprovecharon la ocasión para vi- 



54 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Octubre 2023 www.campoagropecuario.com.py

EVENTOS

sitar diferentes stands y conocer en detalle otras líneas 
de negocios de Agrofértil y del Grupo Sarabia, conside-
radas de alto valor para la agricultura paraguaya, tales 
como: Terrex Agricultura Inteligente, Terrex Exact Aplic, 
Agrofértil Semillas, Tecnología de Maíz, Transformación 
digital, SIGEV y H2O Innovation. A todo esto, se sumó 
la participación de la firma Cotripar, aliado comercial de 
Agrofértil, que promovió en el simposio sus interesantes 
propuestas en cuanto a maquinarias agrícolas, repues-
tos y logística en general.
Con la presencia de más de 600 agricultores, técnicos de 
cooperativas, distribuidores, consultores independien-
tes y colaboradores de Agrofértil, el Simposio de Maíz 
2023 fue todo un éxito logrando consolidarse como un 
espacio de referencia donde la innovación y la genera-
ción de conocimiento técnico se entrelazan para profun-
dizar sobre las tendencias emergentes de la industria y 
las oportunidades para el crecimiento sostenible de la 
producción de maíz en Paraguay.

30 AÑOS AL SERVICIO DEL PRODUCTOR 
Agrofértil, perteneciente al Grupo Sarabia, aporta una 
perspectiva única al campo respaldada en su trayectoria 
de tres décadas. Su enfoque profundamente arraigado a 
la transformación de la agricultura sienta las bases sólidas 
en cada interacción con los clientes, proporcionando una 
recomendación segura, tecnología de vanguardia y estra-
tegias de gestión eficientes para satisfacer las necesidades 
de los agricultores en todas las etapas del ciclo productivo.
El cultivo de maíz representa uno de los pilares de la se-
guridad alimentaria nacional y una fuente de desarrollo 
económico mediante las exportaciones. Por lo tanto, el 
simposio desempeña un papel esencial al ofrecer una 
plataforma de diálogo y capacitación que expone no 
solo los retos del agronegocio, sino también las comple-
jas cuestiones globales relacionadas con toda la cadena 
de valor de la producción de alimentos.

AGROFÉRTIL S.A. es una empresa proveedora de insumos 

agrícolas, que trabaja también con la comercialización de 
granos en Paraguay donde la agricultura es la actividad más 
importante en la economía y el mayor aporte a la riqueza 
del país. La supremacía de Agrofértil S.A. en el mercado, es-
tuvo siempre basada en sus variadas y confiables líneas de 
productos con marcas propias y marcas líderes mundiales, 
junto al alto nivel de atención a sus clientes.

El Grupo Sarabia es líder del agronegocio en Para-
guay, actuando en otros países de América del Sur 
como Brasil y Bolivia, en los segmentos de producción 
y comercialización de defensivos agrícolas, fertili-
zantes y acopio de granos; a través de sus empresas 
Tecnomyl, Agrofértil, Agropecuaria Campos Nuevos, 
Agropecuaria Cataratas y el Hub H2O INNOVATION 
impulsan una agricultura innovadora y sostenible. Sus 
directivos José Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia 
y Antonio Ivar Sarabia participan activamente en las 
acciones de Responsabilidad Social Empresarial, pro-
moviendo actividades en favor de los sectores más 
vulnerables y del cuidado del ambiente.
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AGRONEGOCIOS

E n la localidad de Nueva Toledo, departamento de Caa-
guazú, una de las zonas consideradas como cuenca 

lechera, el cultivo de maíz es de suma importancia para el 
desarrollo de esta región. De ahí la necesidad de contar con 
excelentes materiales para obtener el mayor de los bene-
ficios. El Ing. Agr. Luis Annarumma, representante técnico 

DESEMPEÑO DE HÍBRIDOS NK EN NUEVA TOLEDO

Satisfactoria cosecha 
con rindes positivos
LA COSECHA DE MAÍZ ZAFRIÑA TUVO MOMENTOS SATISFACTORIOS 
COMO LOS REGISTRADOS EN LA ZONA DE NUEVA TOLEDO (CAAGUAZÚ), 
CON EL EMPLEO DE GENÉTICA DE SEMILLAS NK. Durante un recorrido 
realizado por la zona se pudo constatar el resultado positivo que los híbri-
dos tuvieron a campo. De igual forma, se resaltó la importancia de una bue-
na alianza con las distribuidoras para lograr el mejor resultado al final de la 
temporada, como en este caso representa Importadora Alemana (Impal).

de ventas para la marca NK de la em-
presa Syngenta, comentó sobre la ex-
periencia obtenida con el hibrido NK 
467 VIP 3 y su desempeño local.
Este material demostró fortaleza 
ante varias situaciones y terminó 
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superando el desafío para su ren-
dimiento, como inclemencias del 
tiempo y el ataque de plagas (como 
malezas, chinches y alta presión de 
cigarritas), apoyado por la aplica-
ción de fungicidas para fortalecer 
la sanidad para el desarrollo de los 
cultivos, explicó el ingeniero. En la 
zona se destacó el respaldo de la 
distribuidora Impal para concretar 
las metas trazadas.

ALTA FLUCTUACIÓN PRO-
DUCTIVA. En esta última zafriña 
se registró una estimación de 6.000 
kg/ha a 8.000 kg/ha con el NK 467 
VIP3, de la obtención de 40 bolsas 
que solicitó el productor. Además, 
esto asegura una buena perspecti-
va de costo – beneficio del precio 
de grano, subrayó. Annarumma 
quien destacó la labor del produc-
tor para un manejo preventivo de 
plagas y la base fertilización que 
realizó, lo que permitió contribuir 
con el alto rinde, elevando el poten-
cial productivo del maíz NK.
Como representante técnico de ven-
tas para la marca NK de la empresa 
Syngenta, habló sobre las proyeccio-
nes para la zafriña siguiente y asegu-
ró que manejan buenas perspectivas 
del precio, así como tener presente 
las condiciones adaptadas a la nueva 
compaña que se avecina. Ponderó al 
NK 467 VIP3 como una herramienta 
fundamental para el desarrollo de 
buenos cultivos y la garantía de alta 
productividad, así como se registra-
ron en distintos puntos del país.

CONFIANZA Y RESULTADOS POSITIVOS. En tan-
to, en la finca visitada, el productor Vanderlei Schenckel 
dio testimonio de su experiencia con el hibrido. Explicó 
que los resultados fueron los esperados, ya que el mate-
rial demostró su alta tolerancia a las enfermedades cau-
sadas por la cigarrita y el beneficio sobre los altos rindes 
que proporcionó, así como su bajo costo.
Como característica del material de lanzamiento, desta-
có la fortaleza del tallo, el tamaño de la espiga y la poca 
presencia de insectos. Para finalizar, recomendó el NK 
467 VIP3 a los demás agricultores y aseguró que volverá 
a apostar por Semillas NK, ya que la genética garantiza 
buen rendimiento de calidad.

ALIANZA QUE FORTALECE LA TAREA. La alianza 
comercial es uno de los factores que fortalece la agricul-
tura y Semillas NK e Impal comprenden este trabajo. El 
Ing. Agr. Javier Lezcano, asesor Técnico de la distribuido-
ra, fue el responsable en la guía y la recomendación que 
ofreció al productor de Nueva Toledo sobre el material 
de lanzamiento. Consideró que Impal obtuvo un repunte 
considerable debido a su calidad, por lo que tuvo buena 
aceptación de los clientes de la región, indicó.
“En esta campaña no solo se plantaron materiales como 
el NK 467 VIP3, sino también el DEFENDER VIP3, con 
buen desempeño sobre todo teniendo en cuenta que 
esta zona se caracteriza por ser una cuenca lechera, una 
de las más importantes a nivel país”, dijo.
También destacó los 8.000 kg/ha de rendimiento que 
mencionó el Ing. Agr. Luis Annarumma y la notoriedad 
del comportamiento del maíz en la región. Lezcano agra-
deció por la alianza que ambas empresas mantienen, ya 
que la unión ofrece mayores herramientas para optimi-
zar el trabajo del agricultor y obtener mejores resulta-
dos en la cosecha.
Cabe resaltar que Semillas NK trabaja exhaustivamen-
te para el desarrollo de nuestro país en cada punto del 
territorio nacional a través de su innovador portafolio 
de híbridos de maíz. Además de fomentar la importancia 
de la alianza, ya que también trabajan en conjunto con 
firmas como Importadora Alemana que fomentan la ca-
lidad de granos en la región.

Luis 
Annarumma, 

Vanderlei 
Schenckel y 

Javier Lezcano.
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