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GINEGAR

smart cover solutions

v/ Animales menos estresados v/ Mayor eficiencia reproductiva
v iAuri?ento de produccion de v Reduccion de tasa respiratoria
eche

v/ Menor consumo de agua

Vv Ganancia de peso v Traslucidez 80%

v Mejor conversion alimenticia

La malla AlumiNet es altamente eficiente para reducir la
entrada de calor en los corrales de confinamiento y areas de
descanso de los animales.

Las cintas retorcidas de Aluminet CTA reflejan los rayos
ultravioleta e infrarrojos y difunden la luz, lo que reduce
considerablemente la temperatura ambiente.
Garantia'de 4 anos - Durabilidad de 8 a 10 anos.

MEDIDAS DISPONIBLES (METROS): 4x50 - 8x50

ASUNCION MINGA GUAZU
Avda. Artigas 4145 cf Gral. Delgado Ruta Py 2 Km 14
0981176 060 0983 352 029 0981253 081 0986 906764

0982 163 262 = 0983 846 825
:_EJ JENVIOS A TODO EL PAIS!
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CRECER EN GRANDE

P asada, por ahora, la fiebre electoral y ya
instalado el nuevo Gobierno a poco mas de
dos semanas, seria prudente no perder tiempo
en temas que no contribuyan a solucionar y a
sumar aspectos que realmente son importan-
tes para la Nacion. En los discursos se hablé del
“Resurgir de un gigante” y el compromiso por
consolidar el crecimiento econémico para que
la prosperidad llegue a todos. Como intencién
esta bien, pero hay que hacer algo mas para que
no quede en la mera retérica.

Ciertamente lo primero para cumplir una meta
es creer y confiar en las posibilidades, pero
inmediatamente ya hay que poner manos a la
obra para pasar alaaccion.Y paraello serd fun-
damental brindar las herramientas necesarias
para el desarrollo. Para ello, es imperioso defi-
nir las prioridades y asignar las funciones. Para
ello es vital que se tengan a las personas mas

capaces en los puestos mas trascendentes. De

E)éllgss(g‘gsgbazég CONVENCION SYNGENTA lo contrario, todo quedara en el discurso, rele-
NKYGPSA gando al pais.

Y una sociedad ansiosa por salir adelante en-
frenta varios desafios y en todas partes surgen
prioridades y necesidades. De ahi que se re-
fuerza el concepto de trabajar en las fortalezas
R | i . 5 y oportunidades para consolidar avances. De
NIDOS ! o i ahi que el campo debe ser una apuesta segura
para las autoridades como generador genuino
de riqueza. De ahi que el Gobierno debe garan-
tizar su desarrollo normal, y generar previsibi-
PRODUCCION lidad y seguridad. Asi también podemos crecer
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Optimismo para la campanha 2023 - 2024,
en lanzamiento de siembra de soja

| lanzamiento de la temporada sojera 2023 -

2024 de la Federaciéon de Cooperativas de Pro-
duccién (Fecoprod), la Unidon de Gremios de la Pro-
duccion (UGP) y la Cooperativa Multiactiva “Kopga
Poty” Ltda., en calidad de anfitriona se realizé el 15
der septiembre en la Colonia Barbero (San Pedro),
con un mensaje optimista, proyectando expectativas
de buenos rendimientos. Contdé con presencia del Eje-
cutivo, asi como de autoridades nacionales y locales.
Tuvo por lema “Del campo paraguayo al mundo”. La
parte protocolar se inicié con la bienvenida brindada
por el presidente de “Koga Poty”, Julio César Chila-
vert, quien agradecio el apoyo y la eleccién para alber-
gar este acto, a la par de poner en foco a los pequenos
productores de San Pedro. Aprovecho la presencia el
Ejecutivo para solicitar mas seguridad al Gobierno al
mes de asuncion, asi como mayores oportunidades
para el campo. En tanto, el titular de Fecoprod, Alfred
Fast, resaltd que el pequeiio agricultor también forma
parte del trabajo con soja, ademas de reiterar el pe-
dido de seguridad para seguir produciendo, asi como
agilizar las gestiones para optimizar el tiempo en el
campo. Por la UGP, Héctor Cristaldo recalcé que un
dia de trabajo en la produccion es sinénimo de fiesta
y anticipé que seguiran impulsando la armonia entre
pequenos, medianos y grandes agricultores. Subra-
yo6 que San Pedro no es un gigante dormido, sino que
esta despertando gracias a sus productores. Entre las
inquietudes compartidas recordé la tarea pendiente
de la titulacidn de tierras en la colonia, ademas de se-
nalar los desafios que se tienen como pais. También
para destacar, en el acto, el Instituto Forestal Nacio-
nal (Infona), Crisrtina Goralewski, presenté el “Mapa
del Cultivo de la Soja”, para subrayar que mas del 90
% del rubro estd libre de deforestacion en la Oriental,

6 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Setiembre 2023

partiendo de unalabor que incluyé cruces de informa-
ciones de la superficie bajo cultivo con cambios de uso
de la tierra, arrojando como resultado que en el 2022
se sembraron 2,8 millones de hectareas en areas que
no fueron desmotadas, entre otros datos. Finalmente,
el Ejecutivo y los principales actores del evento reali-
zaron la tradicional siembra simbodlica como inicio de
temporada sojera 2023 - 2024.

APERTURA NACIONAL DE

SIEMBRA DE SOJA DE APS

Dentro del calendario de actividades para el inicio de
la campafna 2023 - 2024, la Asociacion de Producto-
res de Soja, Oleaginosas y Cereales del Paraguay (APS)
también desarrollé su Apertura Nacional de Siembra
“Nemity Nepyruta”. Fue el 1 de septiembre, en la ha-
cienda Eno Michels, en Nueva Esperanza (Canindeyu),
jornada cargada de optimismo de cara a la presente
temporada. Ademas de la organizadora, participaron
empresas, asi como agricultores para celebrar este ini-
cio de labores en el campo, ademas de recordar el 24°
aniversario del gremio. El anfitrion y también directivo
de la APS explicé la decision de la organizaciéon de rea-
lizar este evento el 1 de setiembre en coincidencia con
el mes aniversario de la APS. Agradecio el gran apoyo
de las empresas que respondieron positivamente a la
invitacion de apoyar el evento. Expreso la expectativa
positiva hacia esta nueva campafa sojera, principal-
mente porque el agricultor siempre es optimista de que
mafana serd mejor que hoy, asi como una expectativa
climatica alentadora, con mayor frecuencia de lluvia
por la presencia del fendmeno El Nino. No obstante, en
contrapartida puede haber mayor presion de plagas y
enfermedades. Finalmente, como es habitual en actos
de esta naturaleza, se realizé la siembra simbdlica de
la oleaginosa. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Evolucion del “mundo rural paraguayo”, en dos tomos

| martes 26 de septiembre se

realizé el lanzamiento del li-
bro, en dos tomos, “Evolucion del
mundo rural paraguayo. De la caza
y recoleccion a la cadena de valor”,
en el aula magna del Banco Central
del Paraguay. El nuevo material re-
coge un trabajo de investigacion
sobre los avances y la dindmica de
las actividades agrarias y su impac-
to en el desarrollo del pais en los
diferentes momentos historicos,
llevala autoria de Fabricio Vazquez
y contd con el financiamiento de la
Unién de Gremios de la Produccién
(UGP). El material de dos tomos
esta distribuido en 11 capitulos en
total y laintencion fue abarcar mas
alla de un “sector”, de ahi la deno-
minacion de “mundo rural”, pues
engloba un conjunto de actores,
actividades, infraestructura, pro-
cesos sociales y econdmicos que
impulsaron el desarrollo del sector
productivo en las distintas épocas
y condiciones que atraveso el Para-
guay desde el periodo precolonial
hasta nuestros dias, segun la infor-
macién difundida por la organiza-
cién. El tomo | recorre el periodo
comprendido entre la fase preco-
lombina hasta la primera mitad
del siglo XX, mientras que el tomo
Il aborda periodos mas recientes
(segunda mitad del siglo XX y las
dos primeras décadas del XXI), que

Fabricio
Vazquez.

la adopcion de politicas econédmicas que fomenten la
produccién y reinvencion en el universo productivo y
sus cadenas de valor. La obra fue presentada por un
panel de profesionales integrado por Héctor Cristal-
do, presidente de |la UGP, quien dio palabras de bienve-
nida; Fabricio Vazquez, quien detallé a grandes rasgos
los 11 capitulos; y Gonzalo Quintana, asesor de la UGP,
qguien dio una vision politica del material y su aporte
a la bibliografia nacional, alentando su inclusién en la
malla curricular de Educacién. En representacion del
Gobierno estuvo el ministro de Agricultura y Ganade-
ria, Carlos Giménez, quien resalto igualmente la im-
portancia de contar con obras como esta. Tras el acto,
se entregé el libro en formato impreso a los presentes
y fue autografiado por el autor para quienes solicita-
ron. La velada concluyé con un brindis. Desde la UGP
igualmente se anuncié que el material esta disponible
en su sitio web, www.ugp.org.py. CA

se sustentan en fuentes estadisti-
cas que, por su método, gozan de
mayor rigurosidad y especificidad.
Siendo el sistema productivo agri-
cola, forestal y ganadero el punto
central de interés, cada capitulo

Rubros primarios y manufacturas de
origen agropecuario en destaque

aborda las dimensiones de los agri-
cultores, de los recursos, de lo pro-
ducido, de la geografia, de lo consu-
mido y lo comercializado, asi como
las estructuras socioeconémicas y
politicas en las que se inscriben los
sistemas agrarios de cada periodo.
Se agregd que el material apunta a
cooperar en el disefio de politicas
publicas dentro de las pautas mo-
dernas del desarrollo sostenible y

| reporte a septiembre 2023

de Comercio Exterior (Comex)
del Banco Central del Paraguay
(BCP) evidencio la alta incidencia
del campo en la balanza comercial.
En efecto, al considerar el volumen
de envios registrados por niveles
de procesamiento, se tiene que los
productos primarios experimen-
taron un incremento de 2.527,3
mil toneladas mas al comparar con
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idéntico periodo de enero a sep-
tiembre de 2022; un crecimiento
de 42,9 %. Los envios de los rubros
primarios alcanzaron un nivel de
8.423,1 mil toneladas, donde los
granos de soja y el arroz fueron los
productos que registraron la mayor
incidencia. Las manufacturas de
origen agropecuario (MOA) regis-
traron envios de 2.704,6 mil tone-
ladas,un 8,6 % mas. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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MERCADO

Ventas de maquinas agricolas en positivo

L 0s movimientos comerciales con las maquinarias
agricolas son alentadores. Las ventas cerraron con
resultados positivos en setiembre. Los tractores siguen
siendo los de mayor demanda, cerrando el noveno mes
del aflo muy cerca de las 1.500 unidades vendidas.
Segun los datos de la Camara de Distribuidores de Au-
tomotores y Maquinarias (Cadam), al cierre del mes se-
tiembre se comercializaron 1.469 tractores, 239 cose-
chadorasy 111 pulverizadores.

La preferencia por marcas, en tractores, John Deere
tiene la delantera con el 38% del mercado, Massey Fer-
guson se mantiene en segundo lugar con el 17% de las
ventas y New Holland en tercer lugar con el 15% de las
ventas.

En cosechadoras también John Deere esta en primer lu-
gar de preferencias cerrando el noveno mes con el 43%
de las ventas, en segundo lugar, esta New Holland con el
29% de las ventas y el tercer lugar Case IH con el 17%
de las ventas

En pulverizadores lidera el mercado Jacto con el 45% de
las ventas, en segundo lugar, permanecié Case IH con el
16% del mercado y en tercer lugar queda Kuhn con el
14% de la demanda.

Las inversiones en maquinarias agricolas tienen su apor-
te sustentable en la agricultura moderna, ya que las
nuevas tecnologias ofrecen optimizar insumos y costos,
ademas de un desempefio mas amigable con el medio
ambiente.

Méquinas vendidas (Hasta Setiembre de 2023)

Fuente: CADAM.

Tractores Cosechadoras Pulverizadores

John Deere 563 JohnDeere 102 Jacto 45
Massey Ferguson 251 New Holland 70 Case 18
New Holland 217 Case 42  Kuhn 14
Case 180 CLAAS 15 John Deere 12
Valtra 170 Massey Ferguson 10 Massey Ferguson 11
LS 30 Total 239 New Holland 9
Lovol 30 Valtra 2
Yto 25 Total 111
Fendt 3

Total 1469

Cotizaciones en Chicago (28-09-23)

US$/Ton
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US$/Ton Mes US$/Ton
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Las exportaciones de carne
aumentaron en volumen,
aunque descendieron en valor

e acuerdo con el andlisis de la faena en los pri-

meros ocho meses de 2023, se sacrificaron mas
de 9,8 millones de cabezas de ganado, la cifra mas alta
desde 2009.
Pese a que el dato arroja resultados positivos, el in-
forme destaca que larazén de ese récord esta alinea-
do con la sequia que viene tolerando el pais en ciertas
zonas, ya que la falta de pasturas llevé a un aumento
en el nUmero de animales enviados a faena, un fené-
meno atipico en comparacién con anos anteriores.
Por otro lado, el complejo de la carne y cueros bovi-
nos en Argentina acumula en el afo niveles récord de
exportacion, segin un informe de la Bolsa de Comer-
cio de Rosario.
El volumen de toneladas de carne despachadas en el
periodo enero-agosto establecié un récord histérico
en los registros. Sin embargo, el valor de las expor-
taciones cayé 17,7% en comparacion con el mismo
periodo del afio anterior, debido a una baja de los
precios FOB promedio del complejo. Existe una ele-
vada influencia de China en este negocio, que cada
vez compra mas pero sus precios estan lejos de lo que
supo pagar tiempo atras.

Importante caida en la
exportacion de vinos argentinos

L a Argentina exporté 147,1 millones de litros de
vino en los primeros nueve meses de 2023, con
una merma de 61 millones comercializados al exterior
(- 29,3%) respecto al mismo periodo del afio anterior,
informé el Instituto Nacional de Vitivinicultura. De ese
total, 14,6 millones (77,9%) corresponden a vinos frac-
cionados (- 26%) y 32,6 millones (22,1%) son vinos a
granel (- 38,9%).

Otra brusca caida también se produjo en las exporta-
ciones de mosto concentrado que en todo el afo as-
cienden a 27.309 toneladas, un 54,5% menos en volu-
men y un 44% menos de ingreso de divisas respecto al
mismo periodo del ano anterior.

Solo en el ultimo mes de septiembre, en compara-
cién con el mismo mes del ano pasado, el total de
vinos exportados sufrié una caida del 22,1%, cayen-
do el vino color un 19,4%, mientras que la merma
de las exportaciones del vino blanco fue aiin mayor,
con el 34,7%.

12 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Setiembre 2023

vanza la siembra de maiz grano comercial fun-

damentalmente sobre el centro-este del area
agricola. A la fecha, el 19,4 % del total estimado ya
fue sembrado, lo que representa un retraso de 5,4
puntos porcentuales respecto al promedio de las
Gltimas cinco campanas, segun indicé el panorama
agricola de la Bolsa de Cereales de Buenos Aires.
La escasa ocurrencia de lluvias durante los altimos
dias permite avanzar con los planes de siembra en
aquellas zonas con registros previos. No obstante,
esta situacion de marcado déficit hidrico repercuti-
ria en la superficie destinada a siembras tempranas
e incluso a la superficie total de maiz.

| progreso intersemanal de siembra de girasol

fue de 4,5 puntos porcentuales, alcanzando a
la fecha un avance nacional del 19,2 % de las 2 mi-
llones de ha proyectadas para la campaiia en curso.
Sobre el centro y norte del drea agricola, la falta de
humedad superficial impide mantener el ritmo de
siembra. Sumado a ello, las bajas temperaturas en
el sur de la Region Pampeana dificultan la entrada
de las sembradoras a los lotes, lo que se traduce en
una demora interanual de 7,2 puntos porcentuales.

afalta de lluvias en las zonas del centro y norte

del area agricola contindian impactando negati-
vamente sobre las expectativas de rendimiento de
trigo. Como resultado, la proyeccién de produccion
cae 300.000 toneladas, ubicandose en 16,2 millo-
nes de t (-9,4% vs promedio del ultimo quinquenio,
+32,8% vs campafa 2022/23). No obstante, este
numero queda sujeto no solo a la evolucién de las
condiciones climaticas en lo que resta del ciclo, sino
también a la dimensién del impacto que tengan las
heladas registradas durante la dltima semana so-
bre las regiones del sur del area agricola.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

Necesitamos un plan de
desarrollo industrial para
saber hacia donde transitar

EN EL MARCO POR LOS FESTEJOS DEL DIA DE LA INDUSTRIA PARA-
GUAYA, EL PRESIDENTE DE LA PRINCIPAL ORGANIZACION QUE AGLU-
TINA AL SECTOR, Enrique Duarte, comento sus apreciaciones sobre la co-
yuntura y los desafios para la actividad secundaria de la economia local.
Ingeniero electrotécnico de profesion, el gremialista también compartio
algunos detalles de como se viene desarrollando el proceso industrial, de
futuras inversiones y de las expectativas en el inicio de un nuevo Gobierno.

ING. ELECTROTECNICO ENRIQUE DUARTE, presidente de la UIP.

_P. ¢Cudl es el escenario con el que la industria
nacional celebra otro ano?

_ R. Venimos de una coyuntura dificil, de un proceso glo-
bal inflacionario, de una pandemia en donde Paraguay
estd saliendo de todo esto. Tenemos una coyuntura con
un conflicto en el Este de Europa con efectos en commo-
ditiesy, a nivel local, con un nuevo Gobierno. Como todo
cambio de autoridades, esto genera expectativas, pro-
yectando un enfoque hacia una macroeconomia estable,
pero que sea la idea de permear hacia lo micro, hacia el
bolsillo de la gente, del consumidor. Esto va a generar
consumo y dinamizard la actividad econémica interna.

_P. ¢Cémo tomaron los nombramientos para el
sector industrial?

_ R. Si miramos desde el punto de vista econdémico,
creemos que son personas conocidas y con trayectoria.
Tenemos un nuevo Ministerio de Economia, pero estan
también las designaciones en el Ministerio de Industria i
y Comercio, que incluye al Viceministerio de Industria, o
con una fiel representante de la industria y que demos-
tré vocacion de servicio. Estamos interactuando en for-
ma eficiente y buscando retomar la senda del desarrollo
con otras autoridades, como en el Ministerio del Traba-
jo, eninstituciones como el INTN y otros.

_ P. {Qué piensa el sector industrial de la crea-

cion de un Ministerio de Economia?
_ R. El hecho de tener un Ministerio de Economia impli-
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ca poder trabajar mejor en planificacion y estrategia. No
limitar su tarea, como lo era Hacienda, en una funcién
de tesorero. El caso del Ministerio de Economia es un
concepto mas amplio, mas enfocado en estrategia de
desarrollo, del gasto publico, de generar mas eficiencia
del aparato estatal, concepto que tiene que aterrizar, no
sera facil la tarea. Probablemente cinco anos resulten
cortos, pero hay que iniciar, hay que arrancar el proce-
so. Un proceso que no se enfoque tanto en achicar el
aparato estatal sino en trabajar por un aparato estatal
eficiente, sobre todo que las instituciones funcionen,
ademas de disminuir vicios como la impunidad. Que la
ley se cumpla por todos.

_ P. ¢ Algun pedido de las industrias en su dia
para las nuevas autoridades?

_ R. La industria paraguaya nunca pidié subsidio, sino
condiciones para trabajar, pedimos que el trabajo man-
comunado de privado y publico sea adecuado para pro-
mocioén pais y generar empleos. Lo que se tenga que co-
rregir, que se corrija en materia del marco legal vigente,
sobre todo en lo que sea la industria. Necesitamos un
plan de desarrollo industrial para saber hacia donde
transitar, de por lo menos 10 afos.

_ P. ¢Cuanto participa el sector secundario en
el PIB?

_ R. Si excluimos del sector secundario electricidad y
aguay dejamos solo la produccion manufactureraylain-
dustria de la construccién, hablamos cerca del 28 % del
PIB. Anhelamos seguir creciendo. También, sin dnimo
de ser mezquino, vemos que Comercio y Servicios es un
sector mayoritario todavia. Pero, como ocurrié en todas
las economias, el desarrollo viene a través de procesos
industriales. Vamos a seguir insistiendo. Vamos a seguir
creciendo. En los Ultimos doce afios pasamos de 11 % a
lo actual, del 28 %. Esto demuestra trabajo serio, inver-
sion seria. Tenemos que seguir trabajando para que mas
inversion extranjera llegue. Hasta ahora, la mayoria es
local, si tomamos como referencia la Ley 60/90. Solo un
30 % es participacion extranjera. Tenemos que trabajar
para recibir inversion propia y externa. Todo va a ayudar
al desarrollo, sobre todo generacion de empleos a través
de laindustria.

_P. :Se esta dando algin gran cambio?

_R. Venimos de un proceso de transformacion. Cada vez
la industria se diversifica mas. Hace 10 afos, mas del 80
% del PIB industrial era agropecuario, hoy esta en 53 %,
porque rubros no tradicionales siguen creciendo, con in-
centivos como el régimen de maquila, que trae muchos
beneficios en la generacion de empleos. Tenemos un
bono demografico importante con una poblacion joven.
Necesitamos generar empleos para quienes ingresan
afo a afo a la PEA (poblacién econémicamente activa).

_ P. ¢Hay nuevas inversiones importantes en el
segmento de las agroindustrias?

_ R. Hay grandes proyectos, por ejemplo en agrofores-
teria, que viene con la produccioén de pasta de celulosa.
Si bien la inversiéon industrial esta parada momenta-
neamente, por una coyuntura internacional compren-
sible, hay mas de 170 mil arboles plantados por dia.
También se puede mencionar la inversion para desa-
rrollar combustible para la aviacién que viene del sec-
tor agropecuario, a través de oleaginosas. Estan otros
como hidrégeno y amoniaco verde, hay propuestas que
vienen de Alemania, de Australia y de Italia, algunas
con avances lentos, pero Paraguay es objeto de mirada
del sector empresarial mundial. Se lo considera destino
amigable para la inversion.

_ P. ¢Podria citar algunas inquietudes como
sector?

_ R. En el contexto nos preocupan temas como la na-
vegabilidad, la hidrovia, o la vigencia del contrabando,
pese a las intenciones que puedan darse para su com-
bate. Y también que el Gobierno no descuide lo social.
Que ponga énfasis en lo social, en temas sensibles como
problemas en trasporte publico, en salud y seguridad
ciudadana. Necesitamos encarar el desarrollo con una
plataforma que no solo apunte al trabajo digno, sino
también a uno confortable.

_ P. El mensaje que gustaria dejar...
_R.Quesigamos invirtiendoy promoviendo lainversion.
Como Mercosur debemos trabajar para conquistar gran
parte del mercado mundial como productores de ali-
mentos. Pero, como pais, también debemos seguir alen-
tando la produccién de bienes no tradicionales. Desde
la UIP estamos abocados a traer al Paraguay inversion
en materia de tecnologia importante para generar con-
diciones diferentes al pais. Hablamos de produccién de
microprocesadores y otras inversiones muy grandes. Si
en Brasil hay industrias taiwanesas que desarrollan, por
qué nosotros no podriamos apuntar también a eso. Las
condiciones estan dadas. No siempre en el corto plazo.
Aprovechemos las oportunidades que el mercado no da
y creamos en nosotros mismos.
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Tape Ruvicha presento
|la nueva generacion
de Ford Ranger

LA EMPRESA TAPE RUVICHA PRESENTO A LA NUEVA GENERACION DE LA
PICK UP ICONO DE LA RAZA FUERTE, LA NUEVA GENERACION DE FORD RAN-
GER. El lanzamiento fue el 28 de setiembre en Asuncion, oportunidad donde se
destaco entre sus cualidades mayor potencia, tecnologia, confort y seguridad.

Directivos de Tape Ruvicha.
= ity e

rior siendo un sinénimo de robustez y probada en

todas las superficies y climas se presenta con un
nuevo chasis reforzado de acero altamente resistente,
nueva suspension con mayor despeje y nuevos protec-
tores Inferiores. Todo esto hace a la nueva Ranger sea
alun mas capaz que su versién anterior.
La Nueva generacion de Ford Ranger ahora es mas poten-
te, con 2 nuevos motores y 3 configuraciones, se presenta
un motor Panther 2.0It turbo Diesel de 170 Cv y 405 Nm
de Torque, luego una version con el Motor Panther 2.0lt
Biturbo Diesel con 210 Cv y 500 Nm de Torque y el mas
esperado, el motor lion 3.01t V6 Diesel que entrega 250 CV
de potenciay unaincreible fuerza de 600 Nm de torque.
La Ranger siempre fue conocida por ser una camioneta con
un alto nivel de equipamiento y esta nueva generacién =»

I apickupllegatotalmente renovada desde suinte-
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no es la excepcidn, ahora llega con mas Tecnologia inteli-
gente y con un interior completamente renovado, donde
destaca una imponente pantalla multitactil de 10"y 1211
disponible en todas las versiones, con el nuevo sistema de
conectividad SYNC 4 que permite al usuario tener Apple
car play y Android auto inaldmbricos, asi como toda la infor-
maciény configuracion del sistema Ford Co-Pilot 360. Tam-
bién destacamos que contamos con cargadores inaldambri-
cos, puertos de carga USB y USB e y un sistema de audio

e,

i
_—
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La renovada
Ford Ranger
sinénimo de

robustez.

con 6 parlantes. Para mas comodidad
del usuario Ranger se actualiza con un
nuevo panel de instrumentos 100%
digital con pantallas de 8"y 12" en las
versiones Limited que le permite te-
ner un mayor nivel de informacién y
personalizacién para sus viajes.

La Ford siempre siembre garantizé
proteccién y con el nuevo paquete
de seguridad activa que incluye equi-
pamientos como[ velocidad crucero
adaptativa, mantenimiento de carril,
asistente pre-colision con frenado
automatico de emergencia y de-
tencién de peatones, cdmaras 360°,
sensores de estacionamiento, luces
automaticas, y control electrénico
de descenso, todo esto acomparado
a un paquete de 7 airbags disponible
en todas las versiones de la nueva
generaciéon de Ranger, hacer a esta
la pick up mas completa del mercado.
Tape Ruvicha invita a todos a que
vivan la experiencia Ranger y agen-
densu Test Drive en cualquier punto
de venta Ford en el pais, lamando al
021 671 900 o en las redes sociales
de Ford Paraguay. CA

www.campoagropecuario.com.py
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BALPAR, una industria nacional
con trayectoria de innovacion
en tecnologias de pesaje

ALPARS.A.esunaindustrianacional reconocidaen

el mercado por las innovaciones en las tecnologias

de pesaje y los servicios en este rubro. Su direc-
tor general, Lic. Jorge Segales, durante una entrevista con
Campo Agropecuario, comentd la evolucion de esta compa-
fia, desde su fundacién y su apuesta por la innovacion.
En sus inicios, BALPAR representaba productos de pesaje,
posteriormente fue fabricando piezas y desde el afio 2000
empez6 a fabricar todas las estructuras como: las platafor-
mas del pesacamiones y gran parte de las soluciones de pe-
saje en flujo, bascula de mediano y pequefio porte. “Fuimos
incorporando mucha produccién nacional”, dijo.
Firme a su apuesta por la innovacion, BALPAR también
fue la primera empresa que instalé balanzas de super-
mercados en red con sistemas informaticos del cliente,
el cual permitié manejar desde un solo punto todos los
equipos de pesaje.
Segales destaco también el gran vinculo de BALPAR con
el sector agricola, ganadero y agroindustrial al igual que
con otros rubros como las maquiladoras y soluciones de
pesaje para carreteras.
Esta compania también cuenta con la nueva division
ITS (Soluciones Inteligente de Trafico), desde donde
provee estaciones de pesaje en carretera, que permite
agilidad en el control de peso de los camiones que cir-
culan por las rutas nacionales, ademas de otras tecno-
logias de medicion en la infraestructura vial como equi-
pos que permite medir el flujo de trafico en carreteras
y estaciones de peajes.
El directivo expresé satisfaccion por pertenecer a una
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empresa nacional como BALPAR que aporta su grano de
arena para generar empleo y demostrar que en Paraguay
es posible. “Estamos convencidos de que la forma de ge-
nerar riquezay bienestar es mediante el trabajo, perseve-
ranciay el concepto de trabajo bien hecho”, enfatizo.

NOVEDADES. Por su parte, Cristian Postel, gerente
comercial de BALPAR, comenté sobre las novedades dis-
ponibles por la firma, entre ellas las basculas para camio-
nes con ancho especial, hasta 3,5 metros libres, ideales
para vehiculos especiales como tractores, cachambos y
proximamente ofreceran la basculas para transportes
bitrenes. “Son basculas muy largas que pueden llegar
hasta 30 metros”, destaco. El gerente comercial invita
los que tienen alguna necesidad sobre sistemas de pes-
aje aque se acerquen a BALPAR ya que la empresa, ade-
mas de la amplia oferta en pesajes, cuenta con equipo de
asesores para orientar sobre la opcidon mas conveniente
y planes especiales de financiaciéon. CA

Jorge Segales, director
general de BALPAR S.A.

Cristian Postel, gerente
comercial de BALPAR S.A.
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H3 AGROCHEMICALS
Campana solidaria

“Juntos por la Vida”

LA COMPANIA H3 AGROCHEMICALS ANUNCIO LA PRIMERA EDICION DE SU CAM-
PANA “JUNTOS POR LA VIDA", a favor del Hospital Regional de Encarnacién dentro
de las acciones para respaldar la lucha contra el cancer, tanto de mama, el 19 de oc-
tubre, como el de prostata, el 17 de noviembre. La primera actividad fue convocada
para el miércoles 4 de octubre, en |la sala de reuniones de |la casa matriz de la firma,
en la capital de Itapua, para el lanzamiento de la iniciativa.

vide en dos partes, por un lado, laimportancia de

concienciar a los funcionarios y colaboradores
de laempresa sobre laimportancia de hacerse chequeos
para prevenir, detectar y realizar eventualmente trata-
mientos a tiempo, a través de charlas y la entrega de ma-
teriales graficos informativos. Por otra parte, se busca
recaudar fondos destinados para la compra de insumos
necesarios de los centros hospitalarios ubicados en las
diferentes regiones en donde se encuentren nuestras
sucursales, previo diagndstico de necesidades basicas.
Asi, los ejes principales de la campana incluyen la con-
cienciacion, el diagnostico precoz y el tratamiento, a la
par que la empresa asume un compromiso de responsa-
bilidad social, consciente de la importancia de cuidar la
salud y el entorno laboral que se convive. Las acciones
incluyen charlas, talleres, programas preventivos para
promover la salud y el bienestar tanto fisico como emo-
cional. En esta primera edicién, arranca con la casa ma-
triz, por lo que se beneficiara al Hospital Regional de En-
carnacioén, para en futuras versiones avanzar hacia otros
centros de salud vinculados a sucursales.
Para el caso del nosocomio encarnaceno, se asistira al Cen-
tro de Atencidn Integral a la Mujer (CIM) y al Servicio de
Urologia. Por afio, se atienden ahi mas de 4.000 consultas
y se realizan unas 200 biopsias con trucut y 100 cirugias
anuales. El cronograma de actividades, tras el lanzamiento,
incluye charlas informativas sobre diagnéstico y deteccién
precoz del cdncer de mama, a cargo de la especialista en
Mastologia, Karem Sosa, el viernes 13 de octubre. Para el
viernes 3 de noviembre, el especialista en urologia, Chris-
tian Talavera, hara lo propio con el foco en cancer de proés-
tata. Ambas disertaciones seran en el Hotel Savoy.
Ese mismo dia se realizara la rendicion de cuenta y la
entrega de aportes fue fijada para el viernes 10 de no-

S egln se anticipo, el objetivo de la campana se di-
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viembre, por la manana, en el Hospital Regional de En-
carnaciéon. Durante la campana se emplearan distintivos
especialmente confeccionados paralainiciativa,como el
pin que simboliza la unién tanto de mujeres como hom-
bres a favor de la lucha contra esta terrible enfermedad.
Finalmente, si bien H3 Agrochemicals tiene sus inicios
en la pasién por la agricultura y el compromiso con los
productores del campo, también reafirmé su apoyo al
cuidado de la salud y del entorno laboral. CA
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Exitosa 24° edicion

de la

ATRACTIVOS ARTISTICOS, DIVERSIDAD GASTRONOMICA Y OPORTU-
NIDADES DE NEGOCIOS FORMARON PARTE DE LA 24° EDICION DE
LA EXPO YGUAZU DESARROLLADA EN LA PLAZA DE LA AMISTAD DEL
MUNICIPIO DE YGUAZU, ALTO PARANA. La feria se realizé del 24 al 27
de agosto y el evento coincidid con el 62 aniversario de la comunidad.

C on el objetivo cumplido de reunir a una gran
cantidad de publico con la tradicién, gastrono-
mia multicultural, negocios, arte y musica con-
cluyé la Expo Yguazu 2023.

La apertura fue el 24 de agosto y la inauguracion oficial
se realizo el 25 de agosto, donde los organizadores des-
tacaron la historia de este distrito que inicialmente fue
una colonia poblada por inmigrantes y descendientes de
inmigrantes japoneses, quienes aportaron su cultura y
metodologia de trabajo para el progreso de la comunidad.
Segun los organizadores, la muestra se inicié en 1997
con menos de 10 expositores y con el correr de los afios
fue evolucionando alcanzando en la tltima edicién unos
130 expositores de diversos sectores, entre ellos em-
presas del agronegocio, ya que esta localidad impulsa la
actividad agropecuaria.

Una de las novedades en la edicion 24 fue el Festival del
Asado que se realizé el domingo 27 y convocé a referen-
tes asaderos de la region del Mercosur, quienes cocina-
ron unos 400 costillares, convirtiéndose la actividad en
un gran atractivo para la vista y un placer para los pala-
dares de los comensales.

La ultima edicion también dio lugar a una feria hor-
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tigranjera, donde los productores locales pudieron
exhibir y comercializar sus productos, demostrando
la calidad y diversidad de rubros que también se pro-
ducenenlacomunidad. La muestraademas fue unain-
vitacion para seguir conociendo mas sobre los atrac-
tivos de este distrito altoparanaense, que ademas de
caracterizarse por su actividad productiva cuenta con
atractivos turisticos y culturales muy interesantes
para los visitantes.

Www.campoagropecuario.com.py



racto Agro Vial estuvo presente en la Expo

Yguazu. Esta empresa acompand esta feria con un
stand y su equipo humano con el propésito de apoyar
asus clientes de laregion con surobusto portafolio de
magquinarias agricolas, ganaderas, viales, implemen-
tos e insumos varios.
Anderson Philippsen, gerente comercial de Tracto, ex-
presé admiracién por el municipio Yguazu habitado por
inmigrantes y descendientes de inmigrantes japones
en su mayoria, quienes han contribuido significativa-
mente al desarrollo de esta regién y al dinamismo del
agronegocio.
Resalto las alianzas mantenidas en la region con la Coo-
perativa Yguazu Ltda y otros productores a quienes pro-
vee sus insumos y ofrece asistencia.
Aproveché la oportunidad para destacar la amplia gama
de productos que ofrece y resalté la gran preferencia de
los clientes de este lugar por la linea Baldan, marca bra-
silefia representada por Tracto desde hace varios afios
con la que ofrece al mercado sembradoras, pulverizado-
res, implementos y otros.
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También destaco la linea de drones DJI que estuvo ex-
puesto en la muestra y sobre el cual giraron varias con-
sultas que fueron explicadas por el personal.

Asimismo, menciond a los tractores Lovol, las cosecha-
doras de forraje JF, rotoenfardadoras Mascar y diversos
insumos para la agricultura y la ganaderia que forman
parte del diversificado portafolio de Tracto.

VA Agro Paraguay estuvo presente en la Expo

Yguazu 2023 acompanando a sus clientes de la re-
gién en momentos fraternos y difundiendo informacion
sobre las bondades de sus productos. El Ing. Agr. lvan Ra-
mirez, Representante Técnico de DVA Agro Paraguay, ex-
presé satisfaccion por acompanar esta muestra y poder
interactuar con los clientes del distrito de Yguazu, done
cuentan con numerosos clientes asociados en su mayoria
ala Cooperativa Yguazu, aliada de esta compaiiia.
Aprovechd la oportunidad para difundir su robusto por-
tafolio y sus posicionamientos mas oportunos. Comenté
que la compaiia enfoca sus productos a la sustentabili-
dad y sostenibilidad de los procesos productivos, es por
eso que acompania en todas las etapas de desarrollo del
cultivo desde la desecacion, presiembra, hasta la cose-
cha, con un portafolio de manejo de malezas, manejo de
enfermedades, control de insectos y nutricion vegetal.
Para manejo de malezas destac6 el PREDECESSOR un
herbicida constituido por tres principios activos (Imaze-
tapyr, Flumioxazim y Diclosulam) que ofrece un control
eficaz e integral a las principales malezas.
Para el control de enfermedades destacd Zaltus, un fun-
gicida que combina la accién de dos principios activos:
Fluindapyr, perteneciente al grupo de las Carboxamidas
y el Tetraconazole, perteneciente al grupo de los triazo-
les. La mezcla de ambos ingredientes activos determina
una acciéon combinada, generando un efecto preventivo,
curativo y erradicante.

Para nutricion de cultivos, desde la linea Incentia se po-
siciona el Osmobetan, un nuevo concepto de la bioes-
timulacién enfocando tres compuestos que es: glicina
betaina, acido félico y el acido fulvico. Este producto
esta posicionado directamente para que la planta pueda
manejar y absorber de mejor manera el agua y los nu-
trientes presentes en el suelo.

Ramirez destacé que el objetivo DVA, va mucho mas alla
de ofrecer productos de excelente y altisima performan-
ce, sino también estar presentes junto a los productores
en todo el proceso productivo, brindar una asistencia
técnica y acompanarlos con una logistica rapida eficien-
te en eficaz. >
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PSA una vez mas dijo si a la Expo Yguazu con un
stand donde recibié a sus clientes para pasar mo-
mentos amenos y ofrecerles importantes oportuni-
dades de negocios con su portafolio de productos de
calidad garantizada.
Zacarias Montiel, representante técnico comercial de
GPSA para la region de Yguazu, destacé la relevancia
de estaregioén parala empresa, razon por la que acom-
pafia esta muestra donde se retinen los clientes del lu-
gar y localidades vecinas.
La empresa aprovechd laoportunidad para destacar su
portafolio de producto, donde resalté las semillas de
soja, trigo y arroz de Semilleria GPSA, los defensivos
agricolas de Syngenta y BASF, la linea de nutricién fo-
liar de GAMA, los hibridos de maiz de Nk y otros pro-
ductos.
Montiel resalté la alianza de GPSA con la Cooperativa
Yguazu, principal aliado en la region para la distribu-
cion de sus productos.
El representante técnico comercial invité a todos los
productores de laregién a que puedan experimentar los
productos de GPSA Yy los beneficios que ofrece. CA

D e la Sobera estuvo acompanando la Expo Yguazu y
atodos sus clientes de laregién, quienes se congre-
garon en esta muestra tradicional del municipio Yguazu
para disfrutar de momentos amenos, confraternizaciéon
y oportunidades de negocios. Esta empresa expuso ensu
stand las diversas lineas maquinarias agricolas Massey
Ferguson de su representacion entre las que se desta-
caron plantadoras, pulverizadores y tractores agricolas.
José Carlos Leiva Martinez, asesor de ventas de De
La Sobera, expreso satisfaccion por participar una vez
mas en esta muestra que redne a una gran cantidad de
clientes de la region. Comento que la empresa ofrecio
promociones especiales durante la Expo e informé que
para los socios de la Cooperativa Yguazu constante-
mente hay descuentos importantes ya que existe una
alianza con esta organizacion solidaria,

De la Sobera también expuso en la oportunidad vehi-
culos Chevrolet, GAC y Renault, ademas de la linea de
maquinarias industriales y viales JCB.

La empresa De la Sobera con 85 afios de trayectoria en
el mercado se destaca por larepresentaciény distribu-
cion de prestigiosas marcas globales y por la misién de
satisfacer a sus clientes con excelencia y rentabilidad.
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LA MULTINACIONAL SYNGENTA, PROPIETARIA DE LA
MARCA SEMILLAS NK, EN CONJUNTO CON EL GRUPO
GPSA, REALIZO SU “CONVENCION” EL 24 DE AGOS-
TO, EN EL GRAN NOBILE HOTEL, EN CIUDAD DEL
ESTE. El evento abarcd un dia entero de capacitacion
a todo el staff técnico de ambas companias sobre toda
la linea de hibridos de maiz NKy los nuevos fungicidas,
lanzados recientemente para el mercado paraguayo.

momentos y conté con la presencia de referentes

locales e internacionales, como Marcos Pontillo,
responsable del area de Marketing de NK para Brasil y
Paraguay. Indico que, a través de esta actividad, buscan Marcos
fortalecer el equipo técnico para capacitar a los profe- Pontillo.
sionales, aspecto de suma importancia para la proxima
campana 23/24, asi como realzar las expectativas de co-
mercializacion que aguardan para el mercado paraguayo.
Destaco puntos del encuentro, como la exposiciéon del
DTM Gabriel Fachin, quien diserté sobre el portafolio
NK. Esto permitio a los técnicos reforzar el conocimien-
to sobre las opciones en hibridos de maiz que Semillas
NK tiene para el agricultor. Ademas, subrayar los dife-

I a Convencion NK Syngenta GPSA incluyé varios
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rentes métodos de proteccion de
plantas contra las malezas dafinas
y el tratamiento de semillas para la
nueva zafra que se avecina.

De igual forma, se espera mantener
el alto posicionamiento en el merca-
do a través de sus hibridos que ofre-
cen alta tecnologia y rentabilidad. En
tanto, el director comercial de GPSA,
el Ing. Agr. Fabian Pereira, resalté
que su compania marcé presencia a
través de la alianza que mantiene con
Syngenta Paraguay, ya que siempre
estd en constante renovacién para
ofrecer herramientas tecnolégicas
que aumenten la productividad.
Apoyd lainiciativa de desarrollar ca-
pacitaciones que generen impacto
en la agricultura paraguaya, como
la retroalimentacion de informacion
sobre las innovaciones en cuanto
fungicidas. También las opciones
presentes en el portafolio de hibri-
dos de maiz NK y que permite, a
través del equipo comercial, “poder
llevar todas esas herramientas tec-
nolégicas y seguir dandole la posi-
bilidad a los productores que sigan
produciendo mas”, dijo.

Comento que la “Convencién” no solo
tiene como objetivo capacitar al equi-
po, sino también posicionar los nuevos
fungicidas de Syngenta que, gracias a
la creacion de sus nuevas moléculas,
proporcionan un equilibrio entre la
producciény el medio ambiente y per-
mite controlar ciertas enfermedades
provocadas por insectos; una situa-
cién que afecta altamente a la rentabi-
lidad del productor, reconocio.
“Tuvimos una jornada importan-
tisima con la linea NK. Es una he-
rramienta sumamente importante
porque permite no concentrar todo
el nivel de facturacién o todo el es-
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fuerzo en un solo cultivo como la soja. El maiz es una
parte importantisima dentro de nuestro portafolio y nos
permite comercializar todo lo mejor en hibridos. Toda la
tecnologia de maiz que siempre esta teniendo Syngenta,
innovando también como la linea de Crops Protection”.
Anadié que GPSA forma parte de uno de los tres canales
dedistribucién autorizados de lalinea Syngenta en nuestro
pais. Desde hace cuatro aios, lograron distribuir 7.500 bol-
sas por temporada y en el ultimo semestre mas de 70.000
mil bolsas. Para finalizar, explicé que el agro viene de dos
campanas dificiles, con escases de lluvias o con leves pre-
cipitaciones pluviales registradas en Misiones, Itapud, Caa-
zapay sectores de San Pedro.

A esto se sumaron incrementos en algunos costos, por lo
gue este aio reforzaran las herramientas para mantener
y elevar la productividad de los cultivos de los producto-
res que depositan sus esperanzas en esta nueva campana
de soja. La “Convencion NK Syngenta GPSA” incluyé en
su agenda ademas de la presentacién de nuevos hibri-
dos lanzamiento del portafolio NK, charlas técnicas so-
bre nuevas tecnologias y la entrega del plan de incentivo
2022.

Este evento se desarrollé seguido al gran lanzamiento
de Syngenta Paraguay de sus dos fungicidas para el con-
trol de enfermedades de cultivos de soja, como VICTRA-
TO™, con tecnologia Tymirium?®, para el tratamiento de

COOPERATIVA LA PAZ AGRICOLA LIMITADA
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Representantes de GPSA y Syngenta.

semillas, Unico fungicida nematicida
del mercado, y el MIRAVIS™ Forte
con tecnologia Adepidyn®, una solu-
cion innovadora con amplio espec-
tro de acciones para el control de
enfermedades foliares de la soja.
Por ello, los organizadores igual-
mente aprovecharon la jornada
para abordar aspectos vinculados
a estas novedades tecnolégicas ya
disponibles para el campo para-
guayo, con charlas técnicas sobre
las soluciones y sus caracteristicas
mas destacadas. El encuentro cul-
mind con una cena de confraterni-
dad entre los presentes. CA

Fabian Pereira,
director
comercial de
GPSA.

Ruta Graneros del Sur Km. 36,5 - La Paz - Itapua
Casilla de Correo N° 4 - Encarnacién - Paraguay
Tel./Fax: (+595) 763 20100 (R. A.)

e-mail: coop.lapaz@lapaz.com.py
www.lapaz.com.py
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Agrofeértil lanzé el Programa
Trainee: Cultivando la semilla
del conocimiento y liderazgo

AGROFERTIL REALIZO EL LANZAMIENTO DEL PROGRAMA TRAINEE
2023-2024. El exitoso programa representa una valiosa oportunidad
para jovenes talentos que buscan desarrollar todo su potencial dentro
de una empresa solida, dinamica y lider absoluto de mercado.

Sarabia, conmemora 30 anos de vida corporati-

va llevando en alto su compromiso de promover
el crecimiento de la agricultura para seguir alimentan-
do generaciones. Una de las principales fortalezas de
Agrofértil reside en su equipo humano conformado por
especialistas de amplia trayectoria y jévenes profesio-
nales que buscan dejar su huella, siendo participes en la
transformacion del sector agricola en Paraguay.
El Programa Trainee representa la plataforma ideal
para que jovenes talentos puedan ingresar a este apa-
sionante mundo donde al igual que una semilla en el
campo, el conocimiento y el liderazgo deben ser culti-
vados. Es asi como los recién graduados y estudiantes
destacados tienen la valiosa oportunidad de abrirse

I a empresa Agrofértil, perteneciente al Grupo
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paso en un entorno dindmico y de-
safiante, desarrollar su maximo
potencial y ganar experiencia de la
mano de mentores altamente ca-
lificados, quienes se encargan de
guiarlos a lo largo del proceso de
formacion profesional.

PRINCIPALES VALORES DEL
PROGRAMA TRAINEE DE
AGROFERTIL

Formacion Integral: el trainee
recibe una formacién integral
gue abarca todas las éareas cla-
ves del agronegocio, desde la
produccién agricola, contacto
con los productores y clientes de
Agrofértil, hasta la gestion em-
presarial y la sostenibilidad.
Mentoria: los trainees cuentan
con mentores experimentados
de Agrofértil, encargados de
proporcionar orientacion y apo-
yo individualizado durante el
programa.

Proyectos Desafiantes: gran
parte del aprendizaje se da me-
diante la participacién en pro-
yectos reales de la empresa, lo
que brinda a estos jovenes la
oportunidad de aplicar los cono-
cimientos adquiridos en la uni-
versidad en situaciones reales
del campo, contribuyendo al éxi-
to de Agrofértil.

Desarrollo Profesional: Agro-
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fértil se compromete a fomentar el crecimiento
profesional de sus trainees. Al concluir el programa,
se lleva a cabo una evaluacién de desempefno de
cada participante, con la perspectiva de ofrecerles
la posibilidad de integrarse al equipo de colabora-
dores de la empresa.

Agrofértil se enorgullece de contribuir a la formacion
de la préxima generacion de lideres que impulsaran la
transformacion en la agricultura de nuestro pais, conla
excelencia corporativa basada en una politica econo-
micamente viable, ambientalmente correcta y social-
mente justa.

AGROFERTIL S.A.es una empresa proveedora de in-
sumos agricolas, que trabaja también con la comercia-
lizacion de granos en Paraguay donde la agricultura es
la actividad mas importante en la economia y el mayor
aporte a lariqueza del pais. La supremacia de Agrofértil
S.A. en el mercado, estuvo siempre basada en sus varia-
das y confiables lineas de productos con marcas propias
y marcas lideres mundiales, junto al alto nivel de aten-
cion a sus clientes.

El GRUPO SARABIA es lider del agronegocio en Pa-
raguay, actuando en otros paises de América del Sur
como Brasil y Bolivia, en los segmentos de produc-
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ciéon y comercializacion de de-
fensivos agricolas, fertilizantes y
acopio de granos; a través de sus
empresas Tecnomyl,  Agrofértil,
Agropecuaria Campos Nuevos,
Agropecuaria Cataratas y el Hub
H20O INNOVATION impulsan una
agricultura innovadora y sosteni-
ble. Sus directivos José Marcos
Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y
Antonio Ivar Sarabia participan ac-
tivamente en las acciones de Res-
ponsabilidad Social Empresarial,
promoviendo actividades en favor
de los sectores mas vulnerables y
del cuidado del ambiente. CA

Representante Oficial de Y P

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002
E-mail:ventas@cgs.com.py - www.cgs.com.py

Impulsando el desarrollo del Chaco
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campeones en innovacion

LA EMPRESA TECNOMYL, LIDER EN INNOVACION AGRICOLA, CELE-
BRO EL LANZAMIENTO OFICIAL DE AGROCERES EN PARAGUAY. La
gala de lanzamiento se realizd en el Hotel Casino Acaray de Ciudad del
Este, el miércoles 30 de agosto. El evento marco la culminacion del DE-
SAFIO DE CAMPEONES AGROCERES, concurso que premia a los agri-
cultores mas eficientes y productivos en el cultivo de maiz.

ca lacampana de maiziniciada en febrero de este

afo, en la cual participaron 40 agricultores de di-
ferentes localidades de la Regién Oriental. Se evalu¢ el
rinde liquido por hectarea, con el apoyo de los técnicos
de Tecnomyl en los procesos de siembra, cuidados cultu-
rales y sanitarios del cultivo (con soluciones del portafo-
lio de Tecnomyl) y cosecha. Los resultados finales fueron
auditados por técnicos de otras regiones productivas,
para garantizar la fiabilidad de las informaciones.
Los ganadores de la competencia fueron: Valdir Mattos
gue obtuvo un rinde 10.160 kg/ha, Gilberto Picholi con
9.757 kg/hay Travis y Edgar Hildebrand con el rinde de
9.667 kg/ha.
Agroceres es una prestigiosa marca de semillas, per-
teneciente a Bayer y de gran expansion en el agro de

E | DESAFIO DE CAMPEONES AGROCERES abar-
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Brasil. En el evento, se procedi6 a
presentar el nuevo hibrido de maiz
AG8701 PRO4, que se agrega al
portafolio de Agroceres compuesto
ya por los hibridos AG9035 PRO3 y
AG8480 PROA4. El hibrido AG8701
PRO4 se destaca por su alto techo
productivo, su tolerancia al comple-
jo de achaparramiento y su excelen-
te calidad de granos.

Estas innovaciones reflejan los re-
sultados del compromiso continuo
de Tecnomyl y Agroceres con la ex-
celencia en la agricultura.

La ocasidon reunié a numerosos téc-
nicos y revendedores, que acom-
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pafnaron a los agricultores con sus
respectivos invitados. Los ingenieros
José Marcos Sarabia (presidente de
Tecnomyl y del Grupo Sarabia), Lu-
cas Becker (Gerente de Marketing
de Tecnomyl) y Eliseo Ramos Alvez
(Coordinador de Semillas de Agro-
ceres en Tecnomyl) presentaron las
disertaciones principales. Las tema-
ticas hicieron referencia a la vision y
mision de Tecnomyl en la produccidn,
la importancia del lanzamiento de
Agroceres en Paraguay vy el rol fun-
damental de los agricultores en este
segmento. También se abordaron las
caracteristicas técnicas y producti-
vas del AG8701 PRO4, el nuevo hi-
brido lanzado por Agroceres.

Esta celebracion marcaun hitoen la
alianza estratégica entre Tecnomyl
y Bayer, consolidando a Tecnomyl
como distribuidor exclusivo de las
semillas Agroceres en Paraguay. Por
medio de esta alianza, ambas em-
presas manifiestan su compromiso
de continuar brindando productos y
servicios de alta calidad que benefi-
cien a los agricultores y contribuyan
al desarrollo agricola del pais.
Tecnomyl es una empresa que opera
en Paraguay, Brasil y Bolivia, Tec-
nomyl SA es lider en formulacion
de soluciones quimicas para la agri-
cultura, provision de insumos y asis-
tencia técnica diferenciada para el
agricultor, incursionando préxima-
mente en el segmento de productos
bioldgicos. Con su planta fabril en la
localidad de Villeta (departamento
Central) y presencia técnica y co-

Ganadores

del Desafio de
Campeones
2023.

Lucas Becker.
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mercial en las diferentes regiones productivas, lleva a
los agricultores soluciones altamente tecnolégicas y de
simple utilizacién, buscando elevar los margenes pro-
ductivos en cantidad y calidad.

Tecnomyl cuenta con la exclusividad de la distribucién
de la linea Agroceres en todo el territorio paraguayo, y
viene realizando numerosas actividades de desarrollo y
extensién entre los agricultores y técnicos de las princi-
pales zonas productivas.

El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en Paraguay,
actuando en otros paises de América del Sur como Brasil
y Bolivia, en los segmentos de produccién y comerciali-
zacion de defensivos agricolas, fertilizantes y acopio de
granos. A través de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil,
Agropecuaria Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas
y el hub H20 Innovation, impulsa una agricultura inno-
vadoray sostenible. Sus directivos José Marcos Sarabia,
Paulo Sergio Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan
activamente en las acciones de Responsabilidad Social
Empresarial, promoviendo actividades en favor de los
sectores mas vulnerables y del cuidado del ambiente.
Agroceres es una marca de referencia del mercado bra-
silefio de cereales, desembarca en Paraguay de la mano
de Tecnomyl SA como distribuidor exclusivo. Hibridos
de alta calidad con las tecnologias VT PRO 3y VT PRO 4,
gue brindan altos niveles de seguridad al agricultor que
apuesta por el maiz. Con importantes inversiones en
tecnologia, investigacion y desarrollo productivo, Agro-
ceres ofrece soluciones de alta calidad para garantizar
el retorno de la inversion del agricultor. Con diferentes
hibridos de maiz destinados a la produccion de granos
y también al segmento productivo de ensilaje, ofrece
alternativas de alta productividad en un segmento alta-
mente competitivo del mercado agricola nacional. CA
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NOTADE TAPA

TECNOMYL
Cuando la innovacion
se vuelve sustentable

TECNOMYL ES UNA INDUSTRIA NACIONAL CON PROYECCION REGIONALY 32
ANOS DE TRAYECTORIA EN LA PRODUCCION DE DEFENSIVOS AGRICOLAS,
FERTILIZANTES Y ADYUVANTES. INNOVACION, CALIDAD Y SUSTENTABILI-
DAD SON LAS APUESTAS CONSTANTES DE ESTA EMPRESA EN PERMANENTE
EVOLUCION. Durante una visita de Campo Agropecuario a su fabrica en Villeta
(departamento Central), conocimos las ultimas inversiones que contindan posi-
cionando a la empresa en la vanguardia de la formulacion a nivel nacional.

&
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erteneciente al Grupo Sarabia, Tecnomyl es una
P industria formuladora de defensivos agricolas

de vanguardia. Se enfoca en la innovacién, la
calidad, la seguridad y la proteccién del ambiente, su-
mando inversiones para ofrecer nuevas soluciones a la
agricultura y seguir evolucionando como una industria
sustentable a nivel global.
Durante lavisita ala planta industrial, conocimos los nuevos
emprendimientos de una empresa que se destaca por am-
pliaciones endiferentes areas... entre ellas, su nueva unidad
de tratamiento de efluentes y otra de insumos biolégicos
para la agricultura, en la etapa final de su construccion.
El gerente industrial de Tecnomyl, ingeniero Miguel
Echauri, comenté que esta fabrica produce herbicidas,
fungicidas, insecticidas, adyuvantes y fertilizantes folia-
res. “Comercializa en todo Paraguay, y también exporta
a Brasil y Bolivia”, destaco.

LAS CIFRAS DEL LIDERAZGO. La industria esta
asentada enun predio de 20 hectareasy emplea normal-
mente a 450 personas. Opera desde hace 32 afnos, pro-
duciendo principalmente defensivos agricolas quimicos.
En 2017 inicié la produccion de fertilizantes liquidos, y
actualmente esta en la etapa final de construccion de su
planta de soluciones bioldgicas, una industria de una na-
turaleza totalmente distinta.

La industria de agroquimicos tiene una capacidad pro-
duccién de 60 millones a 80 millones de kilos/litros. Ac-
tualmente, genera alrededor de 23 millones de litros y
apunta a generar un volumen mayor.

Tecnomyl desarrolla innovaciéon. Cuenta con 25 formulas y
mezclas exclusivas, que le dan la posibilidad de ofrecer a los
agricultores productos mas eficientes para el manejo de sus

*

Miguel Echauri,
gerente
industrial de
Tecnomyl.

cultivos. La planta de produccion esta
dotada con tecnologia de punta en
cuanto alaformulaciény el envasado.
Se industrializan 250 productos que
se comercializan en diferentes pre-
sentaciones, en envases desarrolla-
dos de acuerdo a las necesidades de
los agricultores.

CALIDAD CON PADRON GLO-
BAL. La calidad y seguridad que
garantiza Tecnomyl le hizo merece-
dora de la confianza de empresas
multinacionales, que le encargaron
la formulacion de sus productos. Ac-
tualmente ofrece el servicio a una
reconocida empresa global y esta en
proceso de incorporar a 4 mas.

Tecnomyl tiene el aval de las =»
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certificaciones 1SO 9001 (de Gestion de Calidad) desde
2009, y de la ISO 14001 (de Gestion Ambiental) desde
2012. También se esta adecuando a las normas de des-
empefo del Banco Mundial, que le permitiran elevar
mas su estatus de cumplimiento del cuidado ambiental.

TRATANDO EFLUENTES CON TECNOLOGIA
BIOLOGICA. La nueva planta de tratamiento de efluen-
tes es una de las inversiones innovadoras que esta enca-
rando Tecnomyl. La jefa de Medio Ambiente, ingeniera
Fidelina Braez, explicé que el emprendimiento utiliza una
tecnologia nuevay Unica en el pais, donde se combinan el
tratamiento bioldgico con un proceso fisico. “Se trata de
microorganismos especialmente adaptados para tratar
los efluentes de la industria. A esto le sigue un proceso de
ultrafiltracion y nanofiltracién”, precisé. La nueva planta
tiene una capacidad de 30 metros cuibicos diarios, con po-
sibilidades de extenderse hasta 50 metros clbicos.

UNA LOGISTICA DE AVANZADA. El drea de Logis-
tica de Tecnomyl esta separada en las secciones de Ma-
teria prima e insumos y Productos terminados. El jefe
de Logistica de la planta, ingeniero Luis Diaz, comenté
qgue la primera cuenta con 13.000 metros cuadrados y
estd organizada en 4 divisiones: herbicidas, insecticidas,
fungicidas y fertilizantes. En tanto que Productos termi-
nados consta de un almacén especial de 4.000 metros
cuadrados, con capacidad para 5.500 posiciones. Cabe
aclarar que cada posicion incluye un pallet de 700 a 800
kilos, ya listo para entregar al cliente.

La empresa cuenta con un sistema de almacenamiento
masivo semiautomatizado, denominado “radio shuttle”.
El mismo estad conectado al sistema informatico, para
poder gestionar una mayor capacidad de movimiento de
almacén. También cuenta con una flota de13 camiones
de 12.000 a 24.000 kilos, para la distribucién de los pro-
ductos terminados en todo el Paraguay.

LIDERAZGO RECONOCIDO. Tecnomyl S.A. fue re-
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Fidelina Braez,
jefa de Medio
Ambiente.
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Luis Diaz, jefe

de Logistica.
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conocida por el diario de negocios
asunceno 5 Dias como la empresa
que mas exportd en su rubro. Sus
envios totalizaron 161 millones de
ddlares durante el ejercicio anterior,
siendo los principales productos en-
viados insecticidas y herbicidas, con
destino a Bolivia y Brasil.
Actualmente apunta a incrementar
la produccién de insumos agricolas,
fomentar el comercio exterior y las
compras a la cadena de suministro
doméstica. Liderada por José Mar-
cos Sarabia, laempresa estd préxima
a inaugurar su planta de productos
biologicos en el Parque Industrial de
Tecnomyl en la ciudad de Villeta.

SOBRE EL GRUPO SARABIA.
El Grupo Sarabia es lider del agro-
negocio en Paraguay, actuando en
otros paises de América del Sur
como Brasil y Bolivia, en los seg-
mentos de produccién y comercia-
lizacion de defensivos agricolas,
fertilizantes y acopio de granos. A
través de sus empresas Tecnomyl,
Agrofértil, Agropecuaria Campos
Nuevos, Agropecuaria Cataratas y
el hub H20 Innovation, impulsa una
agricultura innovadora y sostenible.
Sus directivos José Marcos Sarabia,
Paulo Sergio Sarabia y Antonio lvar
Sarabia participan activamente en
las acciones de Responsabilidad
Social Empresarial, promoviendo
actividades en favor de los sectores
mas vulnerables y del cuidado del
ambiente. CA
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INDUSTRIAS

DIA DE LA INDUSTRIA PARAGUAYA
Busqueda de consolidar
nuevos desafios

EL 8 DE SEPTIEMBRE SE CELEBRO EL “DIiA DE LA INDUSTRIA PA-
RAGUAYA”, EN LA UNION INDUSTRIAL PARAGUAYA (UIP). El even-
to contd con la participacion de autoridades, exponentes del sector,
importantes contribuyentes de la economia local e invitados locales.
La ocasion fue propicia igualmente para compartir experiencias e in-
quietudes, asi como desafios y oportunidades. En los Ultimos anos se
diversificaron los rubros manufactureros brindando asi nuevas opor-
tunidades y encarando mas desafios.

tentada en el campo, con una produccién agro-

pecuaria importante y determinante para el de-
sarrollo, el sector industrial nacional también tiene su
gran cuota de participacién en la generacion de riquezas
del pais. Aunque Paraguay no es considerado una super-
potencia industrial, por el tamano de su economia, es re-
conocido por propios y extrafios como una referencia en
materia de agroindustrias, fundamentales a su vez para
contribuir con la seguridad alimentariay la ocupacién de
mano de obra.
Todo ello sin contar con el peso que generan industrias
pesadas desarrolladas quizds en menor escala como
cementeras, quimicas, maquiladoras y generadoras de

S i bien la base de la economia paraguaya esta sus-
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energia, no solo las hidroeléctricas, sino también las al-
coholeras, tenemos una actividad industrial fortalecida
en dar valor agregado a la produccion primaria, sea de
granos, de carne, leche y otros derivados. Y su contribu-
cion en la economia paraguaya no es menor, puesto que
el sector secundario participa practicamente con un ter-
cio en el producto interno bruto (PIB).

El “Dia de la Industria Paraguaya” se recuerda gracias a
la primera fabrica metaldrgica del pais, la fundicién de
hierro “La Rosada”, en Ybycui. Ella marcé un hito en la
industrializacién desde la época de Don Carlos Antonio
Lopez que anualmente se evoca cada 8 de septiembre.
Por ello, la UIP, como gremio referente del sector, par-
ticipa de manera activa en todas las iniciativas de pro-
mocidn y defensa de los intereses sectoriales, siguiendo
de cerca la toma de decisiones de politicas publicas que
afecten o beneficien al &mbito de la manufactura.

Asi, una vez mas, el gremio fue responsable de organizar
la celebracion de la industria, evento de suma importan-
cia para recalcar el esfuerzo y aporte que las pequeias,
medianas y grandes empresas ofrecen a la sociedad.
Referentes del sector privado y publico aprovecharon
el espacio como una tribuna desde donde compartieron
inquietudes, desafios y oportunidades que surgen en la
coyuntura, ademas de brindar por los logros alcanzados
y mirar mas confiados en el horizonte que se presenta
para la actividad industrial paraguaya.

REVISION DE LOS PROCESOS. La viceministra de
la industria, Lorena Méndez, fue una de las representan-
tes principales del ambito en destacar la labor realizada.
Durante la velada, aprovechd para subrayar el trabajo
institucional. “Especificamente en el area de Industria,
estamos muy de cerca, porque hacemos una revision de
todos los procesos, de las leyes que incentivan, fomentan,
la inversion y, con la cercania al gremio, detectamos pun-
tos de mejoraindispensables para que nuestra legislacion
esté acorde a lo que el tiempo de hoy lo demanda”, dijo.
“Paraguay es un pais productor de alimentos para el mun-
do. Pasamos ya de esta etapa de exportaciéon de granos
a otra de industrializacién. Esto tiene un repunte muy
importante, por ejemplo, en biocombustibles, que tendra
un crecimiento mayor con un ajuste en la legislacion que
estamos previendo”, subrayo y adelanté que impulsaran
este sector, con expectativas de crecimiento del 3 % para
el segundo semestre, teniendo en cuenta la obra de mano
contratada, repunte importante observado en el régimen
de maquila en los ultimos tres meses, explico.

EMPLEO DIGNO. A su vez, anticipé que buscaran
generar fuentes de trabajo reales, en coordinacidn con
el Ministerio del Trabajo, Empleo y Seguridad Social
(MTESS), que ofrezca un area de capacitacién a jovenes
para su primer empleo de manera que ingresen al mer-
cado laboral lo méas pronto posible. Reiteré que la pro-

duccién de soja y maiz seran fundamentales para seguir
elaborando biocombustibles, con una proyeccién impor-
tantisima, ya que los nimeros demuestran estimaciones
positivas en el crecimiento econémico nacional.
“Paraguay es un gran exportador de alcohol, tanto a
distintos paises de la region como fuera. Es un hito muy
importante. Ademas, en todo lo que sea almidon, algo-
dén y otros rubros también tiene una proyeccién inte-
resante en cuanto al cultivo y su reutilizacion para el
procesamiento, por ejemplo, como materia textil”, dijo.
Finalmente, recalcé que siguen disefiando estrategias
en coordinacion con otras instituciones para establecer
puntos y acciones en forma conjunta para obtener resul-
tados de manera integrales.

HACIA LA TRANSFORMACION. A la par, se puede
destacar el proceso de cambio que viene sufriendo la
industria paraguaya con nuevos desafios y oportunida-
des. En ese sentido, uno de los puntos mas destacados
en el pasado reciente tiene que ver con el crecimiento
de la maquila en el pais. Al cierre del primer semestre
se destaco que por primera vez las inversiones de este
sector superaron los 1.000 millones de délares. También
datos del Banco Central del Paraguay con respecto a la
Clasificacion Industrial Internacional Uniforme, con una
variedad de rubros.

Esto demuestra por un lado la diversificacién en los arti-
culos procesados y exportados, generando mas oportu-
nidades de negocios a sectores no tradicionales. Si bien
la base de la industrializacién local tiene su fortaleza en
la actividad primaria de la economia, esta participacion
vino reduciéndose en los ultimos anos y no porque las
agroindustrias hayan caido significativamente en su
conjunto, salvando las malas temporadas y otros facto-
res externos, sino que se amplié la oferta manufacturera,
generando asi la posibilidad de encarar nuevos desafios.
Existen puntos a mejorar, como la demanda de las acei-
teras. Pero, en contrapartida, persiste en un alto por-
centaje la participacion de molinos harineros, de plantas
lacteas, estas incluso con importantes inversiones, o de
frigorificos que, pese a sus coyunturas negativas, man-
tienen dinamismo industrial. También algunas fabricas
se ingenian para generar una variedad de nuevas lineas
para el consumidor. Todo esto evidenciando el interés
por avanzar hacia la transformacion en la economia na-
cional a partir de un mayor protagonismo industrial. =»
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Ampliacion, modernizacién y
lanzamientos se destacan en
molinos Sol Blanca

LA INVERSION PARA LA ACTUALIZACION DE
PLANTAS SEGUN EXIGENCIAS DEL MERCADO
ES OTRA DE LAS CONSTANTES POR LAS QUE
ATRAVIESA TAMBIEN LA INDUSTRIA MOLINERA
NACIONAL. En ese sentido, es de destacar lo rea-
lizado por la marca “Sol Blanca” que ademas de
ampliar y modernizar, igualmente llega al consu-
midor con frescas propuestas. Ademas, se resalta
la importancia de contar con materia prima de ca-
lidad para favorecer al producto final.

os molinos en Paraguay tienen la destacada tarea de
brindar uno de los alimentos mas nobles del ser hu-

mano como son los panificados, alo que suman otro rubro Ka”g'z‘::r"etg
demandado ampliamente por el consumidor local como general del

son los fideos. En ese sentido, la industria harinera local
entiende el compromiso de la constante adaptacion a los
desafios, con nuevas inversiones y ampliaciones para sa-
tisfacer las necesidades internas.

Por ello, el equipo de Campo Agropecuario Multimedia
visito la planta industrial de la marca “Sol Blanca’, en J.
E. Estigarribia (Caaguazu), una de las zonas mas agroin-
dustrializadas del pais. En la ocasidon, Karl Buhler, gerente
general del molino, brindé las explicaciones. Indicé que

molino

s
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existe una fuerte interaccion con los
socios de la Cooperativa Sommer-
feld, productores de trigo, quienes
en gran mayoria proveen la materia
prima a la fabrica.

No obstante, atendiendo el volumen
que procesa la planta, esa provision
se complementa con la compra de
terceros. Sobre todo, porque en el
2021 se realizé una ampliacién y
modernizacion de la industria. “Es-
tamos con una capacidad instalada
de 320 toneladas de trigo por hora
y el rendimiento industrial depende
de la calidad del cereal, aunque por
lo general estd en torno al 74 %, la
obtencion de harina”.

El resto termina como afrecho, semo-
lin o derivados integrales, igualmen-
te muy demandando por panaderosy
confiteros. Ademas, el molino respe-
ta los ciclos del trigo cosechado, con
un tiempo de reposo recomendado
para que el proceso de obtencién de
harina sea el mejor. A esto la vision
empresarial e innovadora hizo que
“Sol Blanca” amplié sus horizontes
hacia nuevos desafios, por lo que in-
corpord la fabricacién de fideos.
“Tenemos la linea de ‘cortado), ‘spa-
ghetti’, ‘cinta ancha’ y, como nove-
dad, el fideo tallarin. Este todavia no
producimos ‘a full’, porque estamos
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empezando y queremos avanzar
paso a paso, que la gente conozca.
En términos de procedimientos, re-
quiere de una linea independiente,
por lo que también estamos con un
volumen pequeno. Lo bueno es que
la gente estd aceptandoy eso permi-
te seguir avanzando”.

Actualmente esta linea de tallarines
opera para una produccién de 200
kg por hora. “Es un producto que
no se vende a gran volumen, pero
es constante, siempre se pide, por-
gue es muy tradicional. Realmente
estamos muy satisfechos por poder
contar con esta propuesta también
para el consumidor nacional”. Otra
apuesta importante fue la planta
gastrondmica, en el 2018 vy la ela-
boracién de galleta molida de gran
distribucion en todo el pais.

“La planta gastronomica esta en la
ciudad y vemos como la gente a par-
tir de eso mira diferente. Observan
realmente el empefio, el ingenio de
lo procesado, sumado a un manejo
sanitario y transparente, porque te-
nemos un laboratorio a la vista para
gue el publico vea y genere confian-
za en ellos de lo que representan
nuestros productos”.

La inversion igualmente se dio en
infraestructuras. Uno de los pun-
tos fuertes de “Sol Blanca” es su
red de sucursales. Buhler resalto
larenovacion de hace un aflo y me-
dio de la unidad en Minga Guazu
(Alto Parand). “Una instalacion

para todo el publico de Ciudad del
Este, Hernandarias y alrededores.
Atendemos desde aqui con camio-
nes grandes y tenemos una flota
pequeia para esa zona”.

También resalté la renovacién hace
un par de afos de la sucursal en Ca-
piata, con una inversién que prac-
ticamente significé tener una casa
nueva. Actualmente siguen las ta-
reas en lade Mariano Roque Alonso,
pero ya estd en fase final, con algu-
nos detalles. Se amplié el depésito
y se construyeron nuevos espacios
que incluyen areas de confort y para
compartir entre los colaboradores,
asi como otras comodidades.
“Seguimos en renovacion. Real-
mente en los ultimos 8 o 9 aios,
cambiamos totalmente moderni-
zamos, fachada, comodidad del
personal. Eso se siente en el grupo,
queremos que los colaboradores de
‘Sol Blanca’ también tengan esos
espacios para estar mejor”. Otra
inversién en el molino fue incluir

nuevas tecnologias en el secador
de granos, mejorando asi la ante-
rior, mas tradicional y optimizando
la calidad del producto.

“Estamos satisfechos de tener esa
clientela buena a nivel pais. Quere-
mos proceder siempre con el mejor
producto posible. Estamos muy acep-
tados localmente. Estamos entre
los primeros lugares en un mercado
competitivo que también es bueno
para el consumidor, porque no solo
se debe ver la cuestiéon de precios,
sino también mejorar cada vez mas
en calidad. Eso es lo que mas se ve en
el consumidor nacional”, subray®.

MATERIA PRIMA. Aprovechd
para realizar una reflexién, al resal-
tar laimportancia de contar con una
buena materia prima, como la base
para un producto final de calidad.
“Muchas veces sentimos que el con-
sumidor responsabiliza a la indus-
tria por una harina de baja calidad.
Es porque el trigo vino con calidad
inferior. El afio pasado tuvimos ese
problema, porque hubo mucha Ilu-
via que afect6 a la hora de tener un
trigo de calidad”.

Paraestatemporadano previé como
seria la calidad del cereal, porque
todavia habia mucho en el campo sin
cosechar. “Lo que si puedo comentar
es que los socios de la cooperativa 'y
nuestros proveedores se esmeran
para tener una calidad de ‘trigo pa-
nadero’, no como en otras zonas en
donde se cultiva para tener algo en
el invierno. Nuestros proveedores
tratan bien para tener buena calidad
en el campo para que tengamos la
mejor harina”, concluyé. =>
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Lacteos La Fortuna,
el productor como
eslabodn principal de
la cadena productiva

L acteos la Fortuna es una industria nacional instalada
en Campo 9, Caaguazu. Desde el 2008 viene agre-
gando valor a la materia prima que producen los produc-
tores de sus zonas de influencia ofreciendo al mercado
diversos productos lacteos de dptima calidad. Apuesta
por la capacitacion constante para sumar calidad y efi-
ciencia a su produccion. Lacteos la Fortuna se consolida
en el mercado con objetivo de ocupar y valorizar la mano
de obra paraguaya. Durante una visita a la planta lactea,
los responsables comentaron a Campo Agropecuario so-
bre el trabajo que viene desarrollando con los tamberos
en las zonas rurales en la produccién y acopio de materia
prima, ademas de los procesos industriales y las perspec-
tivas para ofrecer el mejor producto al consumidor. Para
esta industria es fundamental el fortalecimiento de los
productores de leche para ofrecer materia prima de cali-
dad. Para el efecto les brinda capacitaciones constantes,
asistencia técnica y garantiza el acopio de la produccion.

APOYO AL TAMBERO. Durante nuestra visita con-
versamos con el Ing. Agr. Cristian Viveros, encargado
del Departamento Agropecuario, quien habld sobre el
apoyo que brindan a las familias productoras, conside-
rando al tambero como centro principal del crecimiento
industrial de la firma. Esta empresa tiene como misiéon
brindar las herramientas necesarias al productor leche-
ro para que produzca con calidad y eficiencia en sus tam-
bos. Uno de los aportes de esta industria es la asistencia
técnica parala sanidad y nutricion del ganado lechero.
Asimismo, como parte del plan de apoyo al tambero,
Lacteos la Fortuna cuenta con 192 centros de acopio,
distribuidos en los departamentos de Caaguazu, Alto
Parana, Caazapa y Guaira lo que involucra entre 600 y
700 familias en la produccién de leche.

El profesional comenté que seguirdn organizando las
jornadas de capacitaciones “Soy Tambero” para ofrecer
el soporte necesario a todos los productores. Ademas,
comento que cada vez participan mas tamberos que de-
muestrala aperturadelos mismos enrecibirinformacion
técnica paralaimplementacion en sus establecimientos.
“Los productores estan motivados por aprender e im-
plementar reformas que permitan aumentar la calidad
de su produccion, para asi también elevar sus ingresos
econdmicos”, destaco al mencionar que Lacteos la For-
tuna avanza por buen camino cumpliendo su objetivo
principal, brindar soporte para el productor.
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Lrns i
Lo Fortuno

EN LA INDUSTRIA. Diversas acciones se coordinan
en la planta lactea para cuidar la materia prima y el
procesamiento. Willy Thiessen. Jefe de Coordinacion
Industrial, brindé detalles de los procesos que realizan
desde su departamento. Siguiendo con la linea, Thiessen
remarco el apoyo que brindan desde laempresa a los pe-
queios productores, ya que tienen la mision de mejorar
los productos cada dia para cumplir los altos estandares
de calidad que el mercado requiere.

Explicé, que desde muy temprano arranca el trabajo
con la salida de 7 camiones especiales, refrigerados,
gue recorren para recolectar dos veces por diala ma-
teria prima, manteniendo la leche a una temperatura
adecuada hasta llegar a la planta industrial y poste-
rior procesamiento. “El desafio es hacer un buen tra-
bajo, elaborar de la mejor manera la materia prima
gue recibimos, porque los clientes que tenemos son
muy exigentes”.

Comento que la industria encara innovaciones cons-
tantes con el objetivo de cumplir las exigencias del con-
sumidor. Entre los tltimos logros de laempresa destacé
la linea de productos ULTRA en Sachet con vida util de
45 dias, que fue todo un éxito. También el yogurt des-
lactosado con coldgeno hidrolizado y yogurt con doble
proteina y cereales. “La Fortuna produce lacteos para
todos los gustos y sabores diversos para la poblacién.
La idea es seguir innovando, ofreciendo buena calidad
de los productos”.

Como encargado de unade las dreas mas importantes de
laempresa, indicé que estan orgullosos de los producto-
res lecheros y agradecio la confianza que depositan en
La Fortuna, ya que esto ayuda para alcanzar el récord de
produccién en laempresa.

Willy Thiessen,
Jefe de
Coordinacion
Industrial.

Cristian Viveros,
encargado del
Departamento | & }
Agropecuario. gt A
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NUEVA LiNEA DE SALES MINERALES Y NUCLEOS
Nutricoop, la marca del valor agregado
de la Cooperativa Sommerfeld

E n su permanente innovacion por ofrecer lo mejor
para el campo, la Cooperativa Sommerfeld propone
su nueva linea de sales minerales y nucleos de la marca
“Nutricoop” con poco tiempo en el mercado de balan-
ceados. Durante una visita a la fabrica, se destaco la in-
tensificacién del trabajo en los ultimos meses, asi como
la apuesta por brindar a los productores las soluciones
nutricionales para sus fincas.

Dentro de las visitas para conmemorar y destacar la in-
dustria nacional, en especial la vinculada a los agronego-
cios, el equipo de Campo Agropecuario Multimediallegd
hasta la planta procesadora de alimentos balanceados
de la Cooperativa Sommerfeld, ubicada en su silo Campo
5, en el distrito de Juan Eulogio Estigarribia (Caaguazu)
para conocer mas detalles del trabajo desarrollado en
esas instalaciones que tuvo sus inicios en 1992, dando
valor agregado a materias primas como soja, maiz e in-
cluso derivados de trigo, como el afrecho, que son trans-
formados en piensos para la raciéon animal.

A su decena de variedades nutricionales, en los ultimos
meses se intensificaron las tareas para su marca “Nutri-
coop’, respetando siempre las normas del control de ca-
lidad y tecnologia de punta. Una caracteristica de la zona
es que se encuentra en una de las principales cuencas
lecheras del pais, por lo que los alimentos balanceados,
si bien estan preparados para responder a la demanda
de varias especies, tiene especial foco en la ganaderia de
leche, ademas en bovinos de corte. Para dar mayores de-
talles, Alvin Dleck, encargado de fabrica de balanceados
para animal Nutricoop de Sommerfeld accedié a la nota.
“Hace seis meses que trabajamos fuertemente con sales
minerales y nucleos, que lanzamos para la marca Nutri-
coop, destinado a diferentes clases de animales, para
diferentes especies. Empezamos con poca cantidad,
pero aumentd mucho la venta. Lo que nos ayuda mucho
es que tenemos técnicos en el campo que acompainan
a los productores. La posventa es importante y permi-
tié desarrollar buenos trabajos en el mismo terreno del
agricultor. En bovinos, tanto para leche como carne, te-
nemos las dos lineas de sales minerales y nucleo, a lo que
se suma un nucleo especial para confinamiento”.
Agradeci6 la confianza de los clientes, principalmente
asociados a la cooperativa, quienes ademas compartie-
ron su aprobacién por los productos, reconocio. “Tengo
muy buenos resultados. Los socios estan satisfechos
con los productos. Estamos hace muchos afios con ba-
lanceados y ellos confian mucho en nuestros produc-
tos, por esa experiencia positiva que tienen, empeza-
ron a usar la nueva linea, porque conocen la calidad de

Alvin Dleck,

encargado
de fabrica de
balanceados.

Nut ﬂlgoop

nuestros productos y estan tenien-
do muy buenos resultados en sus
campos”. La fabrica procesa unas
20 toneladas por hora, aunque la
demanda es constante y se produce
sobre pedido.

Las presentaciones son bolsas de 25
kg y 40 kg. Como demanda laboral,
la planta ocupa a unas 60 personas.
“Nuestra idea siempre es hacer bien
las cosas. En nutricion animal, en-
focarnos en lo que el animal nece-
site. El punto importante es hacer
calidad y que el productor tenga
lo que necesite para producir bien
en el campo”, concluyé Dieck. A la
par, es de recordar que Sommerfeld
apuesta por la agregacion de valor
de su materia prima, pues también
dispone de otras industrias, como la
planta procesadora de aceite de soja
o los molinos de trigo, asi como uni-
dades de servicio y comercio. CA
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SEXTA EDICION
Produccion sostenible
de cultivos de verano

LA 6TA. JORNADA DE PRODUCCION SOSTENIBLE DE CULTIVOS DE VERA-
NO SE DESARROLLO INTEGRAMENTE EL JUEVES 7 DE SEPTIEMBRE, POR
LA TARDE, EN EL PREDIO DE LA EXPO PIONEROS (BOQUERON). Desde la
organizacion se resalto el incremento de participacion y la posibilidad de se-
guir incrementando conocimiento local a partir de informaciones realizadas
en campos chaquenos. De igual forma, la ocasion fue propicia para presentar
novedades de la segunda Red de Ensayos de Evaluacion Ideagro (REEI).

que incluyd unas dindmicas a campo con maquina-

rias agricolas, en el sector de demostraciones, para
luego pasar al area de los pabellones en donde se habili-
t6 un espacio para los expositores que acompanaron el
evento y otro para la serie de charlas. Estas iniciaron con
un conversatorio sobre agricultura sostenible bajo el ti-
tulo “Cémo ser mas eficiente entre zafras”. Participaron
como disertantes, Cleverson Pozzebon (“Las raices y el
agua), Wilbert Harder (“Barbecho y llenado de perfil”’) y
Alfred Janzen (“Siembra: aspectos a tener en cuenta para
la correctaimplantacion de semillas”). Luego se realizé un
breve receso para visitar los diferentes stands.
Alavuelta, se realizé la presentacion de los resultados de
la REEI, en su segunda edicion, desarrollada durante la
temporada agricola 2022 - 2023, siguiendo la evolucion
de la soja, el maiz y el sorgo. Estuvo a cargo de los pro-
fesionales agrénomos Jenny Dueck y Robert Neufeld.

I a fundacién Ideagro organizé la jornada técnica
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Con respecto a la soja, el ensayo evalué 33 variedades de
diferentes grupos de maduracion, entre V y VII, con tres
repeticiones aleatorias y se incluyeron siete localidades,
desde la zona de transicion entre Chaco humedo y seco,
hasta Chaco seco; cinco correspondieron al departamen-
to de Boquerdn y dos al de Alto Paraguay. Las fechas de
siembra fueron del 16 de enero al 7 de marzo.

Las semillas de las variedades evaluadas fueron provei-
das por once empresas, tales como Macro Seed, Sojapar,
Bayer, Innova, BASF, Agrotec, Glymax, Genepar, Nidera
y Somax que se desarrollaron con caracteristicas de una
campanfa con condiciones climaticas buenas en la mayo-
ria de las localidades y se observaron amplias diferen-
cias significativas enter los ambientes. El de Neuland
fue el de mayor rendimiento promedio, con 3.602 kg/
ha. Con respecto al maiz, el ensayo evalué 30 hibridos,
sembrados en tres repeticiones de forma aleatoriay con
una proyeccion para trabajar en nueve parcelas experi-
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mentales de distintas localidades, aunque finalmente los
estudios se realizaron en ocho localidades ubicadas en
los tres departamentos chaquerios (Presidente Hayes,
Alto Paraguay y Boqueran).

Todas las parcelas fueron sobre sistema de siembra di-
recta y las fechas de siembra fueron del 2 de febrero al
14 de marzo, con unadensidad entre 50y 60 mil semillas
por hectarea. Fueron sembradas sin tratamiento adicio-
nal al realizado por las proveedoras. El manejo incluyé el
uso de productos fitosanitarios provistos por laempresa
DVA Paraguay. Se incluyeron materiales de diferentes
biotecnologias, representando la gama de materiales
disponibles localmente. Las empresas proveedoras fue-
ron Agrotec, Ciabay, Marangatu, Somax, Cadec, La Casa

Wilbert Harder. Cleverson Pozzebon. Alfred Janzen.

— 'h“'h

Pilm:inan;

del Agricultor, Dekalpar, Importado-
ra Alemana, Terra Nova y Tecnomyl.
El mayor rendimiento registrado
fue de 4.060 kg/ha (Nord B 2702
VYHR).

En sorgo, participaron 28 hibridos,
15 graniferos y 13 sileros. Se inclu-
yeron cuatro localidades del Chaco
central, principalmente en estacio-
nes experimentales de las coope-
rativas. Uno en el departamento de
Presidente Hayes y tres en Boque-
ron. La siembra fue bajo sistema de
plantio directo y las fechas fueron
del 10 de enero al 14 de marzo. Las
empresas participantes fueron Ad-
vanta, AdSur, Nuseed, Argenetics
y Tobin. La campafia se caracterizd
por condiciones meteorolégicas
muy buenas y con abundante preci-
pitacién, por lo que en ninguna loca-
lidad se registré déficit de agua para
el desarrollo adecuado del cultivo,
con temperaturas que no llegaron a
40 °C en lafase critica.

La comparacion se realizé tenien-
do en cuenta los rendimientos de
granos para los graniferos y los =»
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de planta entera para los de aptitud de ensilaje. El fac-
tor climatico fue el mas influyente en el rendimiento de
granos, en comparacion con el factor genético. El mayor
rendimiento en granos fue de 4.098 kg/ha (ADV 1202
AX) y para ensilaje rond6 13.980 kg/ha (AD 91 Sucrol).
En ambientes, en materia seca de biomasa, la parcela
en el campo experimental de Cambisol presenté mejor
productividad. Tras la presentacion de resultados, se
procedio al reconocimiento a organizadores, empresas,
productores y todos quienes participaron para la con-
creciéon de la jornada, que se cerrd con una cena de con-
fraternidad.

Con respecto a lo que dejé
esta segunda edicion de la REELI, el presidente del con-
sejo administrativo de Ideagro, Maiko Déerksen, resal-
té que para esta edicién se llegd con mas experiencias.
“Notamos una diferencia grande con relacion al primer
ano. Venimos con mayor conocimiento y también se
sumaron mas empresas. Agradecemos la participacion.
Ademas, es importante este tipo de eventos para sem-
brar, cosechar y procesar datos que puedan ser utiles
a los productores. En este caso, aprovechamos esta
plataforma para presentar los resultados a los agricul-
tores locales, nacionales e incluso de otros paises. Re-
saltar este tipo de iniciativas para seguir desarrollando
el sector agropecuario”.
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Invitd a los interesados a participar en la siguiente edi-
cion a comunicarse con la organizacién y también espe-
ra que mas productores puedan sumarse a la propuesta,
gue “valoren la informacién que generamos, agregando
sugerencias para fortalecer la tareay que este evento se
constituya como una plataforma en donde todos quie-
ran estar presentes”, concluyé no sin antes reiterar los
agradecimientos a empresas y participantes. A su turno,
el gerente general de Ideagro, Norbert Diieck, resalté
que laREEI es uno de los proyectos de investigacion mas
grande dentro de la fundacién, por su magnitud y exten-
sién. Anticipd que seguiran trabajando para generar mas
informaciones para el sector productivo local y nacional.

Www.campoagropecuario.com.py



Dekalpar, con la dltima tecnologia en hibridos

L a compaiia Dekalpar fue otra de las empre-
sas que apoyo la realizacion de la sexta jornada
de cultivos de verano organizada por la fundacién
Ideagro, en la sede de Expo Pioneros, en Loma Plata
(Boqueron). Ademas, de asistir con parte de su gran
plantel de profesionales para orientar en el sector
de expositores durante el evento, Dekalpar fue pieza
clave en el desarrollo de la segunda edicién de la Red
de Ensayos de Evaluacion Ideagro (REEI), con desta-
que de sus materiales que ofrecieron lo mas nuevo
en tecnologia para hibridos. En ese sentido, en maiz
estuvo con DKB 7910 VT3 PRO, DKB 265 PROS,
DKB 255 PRO4, DKB 260 PRO4 y DKB 360 PRO3
y el desempeno a campo en cuanto a rendimientos
promediando todas las unidades experimentales, en
los ocho sitios fue muy positivo, ubicindose entre
los primeros puestos. Sobre todo, en el ensayo de
Picada 500, en donde el DKB 260 PRO4 obtuvo la
productividad mas alta con 2.970 kg/ha entre unos
30 hibridos. Miguel Florentin, gerente de la Region
Norte, destacé la buena respuesta de los materiales
a campo y resalté que es producto de un trabajo de
al menos 15 afios que acompanamiento al proceso de

Representante Oficial de Y PIF

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002
E-mail:ventas@cgs.com.py - www.cgs.com.py

agricultura en el Chaco, incluso con varias especies y
otras soluciones del portafolios de insumos que pro-
pone la firma. Cabe recordar que tanto el 260 como
el 255, ambos con tecnologia PRO4, fueron materia-
les de reciente lanzamiento en el suelo chaqueno y
con un desempeno favorable, pues expresaron muy
buenas caracteristicas adaptadas al ambiente de la
Occidental. >
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P or segundo ano consecutivo, la genética Nuseed
acompand la Red de Ensayos de Evaluacién ldea-
gro (REEI) de la fundacion Ideagro, en el Chaco. Sebas-
tian Vazquez, representante comercial de la marca en
Paraguay, resalté que la firma acompaia siempre de
cerca todos los eventos en donde se pueda demostrar
los resultados obtenidos con los hibridos, ademas de
ofrecer al productor la seguridad de un permanente
apoyo, asi como las orientaciones para que pueda te-
ner la mejor eleccion de los materiales a usar. “Acceder
a este tipo de informacion es fundamental para latoma
de decisiones”, subraya.

“El afio pasado tuvimos muy buenos resultados. El
NUSIL 484 salié campedn. Los graniferos estuvieron
entre los cuatro primeros lugares, sin diferencias signifi-
cativas en rendimientos. Este afio, mejorando las condi-
ciones edafoclimaticas, estamos bastante esperanzados
gue salgan bastante bien los resultados”, reconocié. A
diferencia de la anterior edicion, en esta oportunidad se
sembrdé sorgo en menos lugares, pero “en zonas mas es-
tratégicas”, revel6. La apuesta en lared de ensayos inclu-

yo6 de vuelta al NUSIL 484 y se incorporé NUGRAIN 440
T, de doble propdsito, mas SPRING T60 y QUALISILO
fueron los hibridos a posicionar en la zona y que cuentan
con muy buena aceptacién por la mayoria de los agricul-
tores, subrayé. Agradecio a la organizacion esta nueva
oportunidad de mostrar estas propuestas.

a empresa Simbiose Paraguay estd posicionadaen el

Chaco desde hace unos anos, en donde se destaca su
portafolio 100% bioldgico de soluciones, resalté Gusta-
vo Hellmers, representante comercial de la firma,uno de
los responsables del stand durante jornada, en el predio
de Expo Pioneros, en el Chaco, el pasado 7 de septiem-
bre. “Estamos para apoyar a los productores desde la
siembra hasta la cosecha. La empresa tiene una linea de
excelente calidad en su portafolio de biolégicos y den-
tro de esta amplia gama de soluciones, lo que estamos
recomendando corresponden al segmento de productos
para tratamiento de semillas”, indicé.
En destaque cit6 el BIOMA BRADY, formulado con base
en las cepas 5079 y 5080 de la bacteria fijadora de ni-
trégeno “Bradyrhizobium japonicum”, inoculante que
garantiza la calidad en la nodulacién. También al BIOMA
MAIS, con base en las cepas Ab-V5 y Ab-Vé de la bac-
teria fijadora de nitrégeno y promotora de crecimiento
“Azospirillum brasilense”. A ellos sumé el STIMU CON-
TROL, fungicida microbioldgico formulado con activo
para diferentes mecanismos en el combate a hongos
fitopatdgenos, con triple accidn, pues es un biofungici-
da para TS, control de hongos sistémicos en suelos; es
bioestimulante radicular en todo el ciclo; y suprime hue-
vos de nematodos en el suelo, ademas de promotor fito-
hormona en la planta.
Otroproducto estrellaresaltado por Hellmers fue el SO-
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LUBPHOS, inoculante liquido formulado a partir de ce-
pas de los activos biolégicos BRM 119 y BRM 2048, dos
bacterias solubilazadores de fésforo, “Bacillus megate-
rium”y “Bacillus subtilis”, respectivamente. “Si bien en el
Chaco tenemos fosforo abundante en el suelo, no esta
disponible, por lo que, con estos productos, logramos
solubilizar el fésforo retenido”. Finalmente recordé que
Simbiose Paraguay lleva tres afos en el Chaco y cuenta
con ensayos a nivel cooperativo, asi como resultados lo-
grados en los campos de los productores, destacandose
altas performance, con incrementos en el rendimiento
final de hasta 300 kilogramos mas.
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L a empresa Rizobacter Paraguay acompano la se-
gunda edicién de la REEI, para la campana agricola
2022 - 2023, en Loma Plata. La firma orient6 a los pre-
sentes sobre las novedades que tiene, asi como reafir-
mar los productos que demostraron alta performance a
campo. Los profesionales agronomos Juan Pont y Nés-
tor Insaurralde participaron activamente de la iniciativa
agrotecnoldgica. En el sector destinados a los exposi-
tores bajo techo, Rizobacter compartié sus soluciones
como lideres de microbiologia agricola las lineas de
productos orientadas a nutriciéon, proteccién y sanidad
vegetal. Esto estd dado por una presencia global que
registra un 23 % de participacion a nivel mundial en el
cultivo soja. Casi 1 de cuatro inoculantes aplicados en la
oleaginosa corresponde a tecnologia de Rizobacter.

Para el caso especifico de este evento, se dio énfasis al
RIZOLIQ DAKAR, disefiado especialmente para el Cha-
co. “Invitamos a los productores y a los distribuidores
locales para tener en cuenta esta propuesta porque
presenté un resultado bastante bueno en los ensayos en
campos de cooperativas en la zona frente al desempefio
de otros inoculantes. EIl DAKAR se destacé en primer
lugar, porque es un producto formulado para altas tem-
peraturas y sequias. Es decir, para condiciones extremas
del cultivo’, subrayd Insaurralde, asistente técnico de
desarrollo de la firma. “También tenemos el coadyuvan-
te Premium RIZOSPRAY Extremo, para la desecacion.
Es un producto bueno, igualmente formulado para la
zona, para condiciones extremas, adversas, durante
su aplicacién o desecacion”, complementd. A su turno,
Pont, representante comercial de Rizobacter, recordd
gue la empresa nacié con el foco en los inoculantes hace
45 afos y que se posiciond como referente mundial en
el segmento. “La propuesta para la zona es el RIZOLIQ
DAKAR, asi como toda la linea de coadyuvantes’, reitero.
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L a firma Marangatu Insumos Agricolas participé del
evento desarrollado en el predio de la Expo Pione-
ros, en el Chaco, bajo patrocinio de la fundacién Idea-
gro. En la ocasioén, la compaiiia llevé opciones de hibri-
dos de su representada la genética Novaceres Semillas,
indico Ricardo Gratieri, socio director de Marangatu
Insumos Agricolas SRL. Del paquete de soluciones, re-
saltd CERES 410 VIP3 y CERES 405 VIP3, ambos son
maices con tecnologia Viptera 3 “que tienen un merca-
do consagrado en el Chaco”, refirio, ya que la presencia
de la empresa en la regién Occidental lleva cinco anos
de mejoramiento genético del cereal, subraya.

Los hibridos 410 y 405 fueron destacados igualmente
en la Red de Ensayos de Evaluacién Ideagro (REEI) en su
segunda edicion, que abarcé la campaia agricola 2022 -
2023.“Elgustode estar enel eventoy traer al Chacolatec-
nologia, el mejoramiento genético de maiz nacional hecho
en Paraguay. Estamos en el Chaco desde hace cinco afios y
tenemos bastante experiencia, a parte de la adaptabilidad
que ofrecemos, estos materiales se destacaron y eso se
vio en los resultados compartidos de la red de ensayos, en
donde nuestros maices se destacaron por su estabilidad
y mayor respuesta en suelos. Por eso tienen un mercado
consagrado aqui”. Destacé a las tres cooperativas del Cha-
co central mas otro canal en Filadelfia para la distribucién.
Ennombre de Marangatu Insumos Agricolas y de Novace-
res Semillas agradeci6 a la organizacion del evento y a los
técnicos por acopiar datos que son muy importante para
la toma de decisiones en el campo, al tiempo de resaltar
que vienen participando de la REE| “desde su nacimiento’,
ponderando de vuelta la performance de la marca CERES.
“Los resultados fueron muy positivos en cuanto a estabili-
dad y respuesta en los niveles de inversion que se tiene en
el Chaco. Estamos con maices bien apropiados para lo que
busca el agricultor local”, concluyé.
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A gricultural Business, una marca Tracto, igualmente
participé en el evento, tanto en el sector destinado
alos expositores bajo techo como en la demostracion de
maquinarias y equipos, con el dron AGRAS T40. Asi, en
el campo de exposiciones de Pioneros del Chaco, cerré
la serie de dindmicas, mostrando parte de sus bondades,
durante el evento organizado por la fundacién Ideagro.
Fernando Helman, gerente de la sucursal Tracto, en
Loma Plata, resaltd que la ocasion fue propicia para
ofrecer, una vez mas tecnologia, ala par de acompanar al
productor y al cliente. “Demostramos el dron DJI T 40y
su desempefio a campo y de como opera en unos 8 a 10
minutos que nos concedio la organizacion. También en el
stand, se recibio y orientd a los visitantes interesados en
conocer mas detalles de este equipo”.

Entre las ventajas esta el reconocimiento de parcelas
de forma mas rapida y eficiente; una menor contami-
nacién y la no emisiéon de gases nocivos, por lo que
resulta una opcién ecolégica vy, finalmente, pueden
ser mas econémicos, al requerir menos combustible
y personal, una reduccién de costos operativos. El
AGRAS T40 opera con un tanque de 40 litros, apto
para pulverizacion, fertilizacion, siembras de cober-
turay relevamiento de suelos

Helman agregoé que el uso de drones es algo que se
instalé tanto en el Chaco como en la Oriental. Su uso
maximiza recursos, ya sea agua o del producto a em-
plear y esto permite un ahorro muy importante al

momento de sacar las cuentas. De hecho, se resaltd
durante la demostracién a campo que se trata de la
tecnologia mas actualizada del mercado. Cuenta con
radar 360° ofrece proteccion contra agua y polvo y
tolera cierta velocidad del viento.

El kit estd incorporado con tres baterias, ademas de
ofrecer el adiestramiento y el acompanamiento de los
profesionales de la empresa, asi como el respaldo de
contar con los repuestos y un laboratorio exclusivo en el
pais paradrones. “En el Chaco central, tenemos nuestras
sucursales en Loma Plata y en Filadelfia. Estan a disposi-
cion de los clientes para recibirlos y darles toda la aten-
cion requerida, concluyé el entrevistado.

tra de las empresas que acompand la 6* Jornada

de Produccién Sostenible de Cultivos de Verano,
incluso con participacion en el sector destinado a los
expositores bajo techo, fue CMP Agro, con interesan-
tes e innovadoras propuestas, resalté Francisco Céspe-
des, ejecutivo comercial de la firma. “Como CMP Agro
siempre acompanamos a amigos y clientes, mostrando
productos tanto los ya conocidos, como las noveda-
des que se empiezan a implementar en la zona”, indicé.
Dentro de la amplia gama de soluciones, destacé las
mallas, los hilos agricolas que se vienen estrenando en
la regién con notable éxito, comenté. También resalto
la geomembrana como un articulo con un crecimiento
muy amplio en el Chaco, en cuanto a ventas, servicios
y asistencia para la instalacion a campo. Otro paso im-
portante que dio la compaiiia en la regién Occidental
fue la concrecidn de una sucursal propia. “Hace tiempo
venimos trabajando con algunas distribuidoras, pero
ahora nos instalamos en la entrada de Loma Plata, para
brindar mayor comodidad a los clientes y mejorar la
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logistica”. Pondero finalmente que ademas del uso en
agricultura, el sector ganadero se beneficia con las pro-
puestas de CMP Agro, pues muestran varias utilidades,
como en el caso de la geomembrana, para forrar pile-
tas, comederos y otros, subrayé. CA

Www.campoagropecuario.com.py



Escuela
Movil

Ensenando con Amor

cYa conocés nuestra

escuela moévil?

Agenda tu curso totalmente gratuito
Te llevamos conocimiento y sabor donde estés.

,'\'\ Productos

SOMMERFELD SO BLANGA



AGRONEGOCIOS

RENDIMIENTOS POR ENCIMA DE 8.000 KG/HA
Experiencia positiva de
hibridos NK en Itakyry

LA GIRA PARA CONOCER EL DESEMPENO A CAMPO DE HIBRIDOS NK
TAMBIEN INCLUYO ITAKYRY (ALTO PARANA). En la finca de la familia
Raffler los rendimientos agricolas estuvieron por arriba de las 8 toneladas
por hectarea demostrando la respuesta incluso a variables que fueron
de abundancia a escasez de lluvia. En |la zona, la marca NK de Syngenta
trabaja en alianza con su distribuidora local Lar Paraguay.

quez, RTV para la regiéon Noreste, comando el

recorrido al que acomparié un equipo de Campo
Agropecuario Multimedia durante la visita a la parcela
comercial de la familia Raffler. Se destacaron dos hibri-
doselNK 520y el NK467,ambos con tecnologia VIPTE-
RA 3. El primer material abarcé una siembra de media-
dos a finales de febrero. “Las condiciones fueron ideales
para una buena siembra, pero también en gran medida
depende de la elecciéon del hibrido. Que sea uno intere-
sante, con potencial, con altas notas caracteristicas para
sumar a la hora de la cosecha. Materiales como estos

E n el km 60, zona del cruce Itakyry, Enrique Vaz-
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con tecnologia VIPTERA 3 permiten
lograr metas, alcanzar rendimientos
que incluso estan superando las ex-
pectativas del productor”.

Resaltd que el NK 520 VIPTERA 3 es
precoz, ideal para apertura de siem-
bra,perotambiéntienelapeculiaridad
de rasgos que le conceden adaptabili-
dad a diferentes tipos de ambientes,
explicé. “Este hibrido lo recomenda-
mos tanto para media como altas in-
versiones, pensando en alcanzar altas
productividades, pues aportan bueni-
simos resultados que sobrepasan las
expectativas del agricultor, por lo que
invitamos a los productores a usar-
lo en futuras campanas”. La ocasion
también permitié conocer el NK 467
VIPTERA 3 que igualmente se mostré
bastante adaptado en la regién. Ade-
mas, concluyd, que es importante el
trabajo coordinado con el distribuidor

Enrique (41 BN
Vazquez, RTV &“‘; LT
para la regiéon & A

Noreste. [yt
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local. “En el manejo estuvo la mano
de Lar Paraguay, nuestro aliado, que
ofrece unafuerza de consultores para
trasmitir seguridad de los hibridos a
los agricultores”.

En representacion de los propieta-
rios de la finca acompaid la jornada
Yuri Raffler. Recordé que el ano pa-
sado iniciaron con semillas NK. “Hi-
cimos una pequefa prueba y para
esta campaia ampliamos mas el area
comercial”. Del desempefio a campo,
ponderé el NK 520 VIPTERA 3, por
las respuestas ofrecidas. “Me llamé la
atencién como encaré problemas de
plagas y enfermedades, como el tema
de la‘cigarrita’ o su resistencia al ‘aca-
me, pero también es para resaltar su
calidad impresionante de grano. Es lo
gue un agricultor busca en un hibrido.
Pero, este material también nos brin-
do otras notas destacadas como su
productividad que cerré por arriba de
8.000 kg/ha. Entonces, una suma de
sanidad muy buena, calidad de granos
y altos rendimientos, en mi experien-
cia es un excelente matrerial”.

Sugirié que el NK 520 VIPTERA 3 se
siembre en el arranque, por ser un
material precoz. Explicé que, si bien
en lineas generales el clima acompa-
no, el hibrido igualmente demostro
buena respuesta ante situaciones de
exceso de lluvia y semanas de seca.
“Salié bien. Enfrentd bien”. Ponderé
puntos altos del material frente a la
competencia. “Hay muchos hibridos
alrededor del campo, en los vecinos, e
incluso al comparar con otras marcas
gue tenemos en parcelas propias. Al
observar, sali6 muy bien”. Finalmente
agradecié a NK Syngenta y al grupo
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Lar por la alianza que les permitio llegar con esta propues-
ta destacada para sus cultivos. En representacion del dis-
tribuidor durante el recorrido por Itakyry estuvo March
Godoy, Gerente de unidad Unidad Gleba 11 Lar Paraguay.
Resalto las bondades del material empleado, con una alta
produccion, su respuesta a problemas de cigarrita y otros
puntos altos en materia fitosanitaria, pero también desta-
c6 la importancia del manejo adecuado para alcanzar las
metas, de espigas con buena sanidad, buena calidad de gra-
nos y otros factores que terminan inclinando el cierre de
temporada con un resultado 6ptimo en la cosecha. “Ofre-
cemos consultoria técnica, como es el caso de este traba-
jo que brindamos a la familia Raffler. Realizamos asesora-
miento en la tarea, identificamos plagas, enfermedades y
otros apoyos. Ademas, Lar ofrece una variedad de servi-
cios que los clientes pueden usar a lo largo de la cosecha 'y
con varios cultivos, como soja, maiz, etc. La empresa da la
confianza necesaria al cliente”, concluyd, al tiempo de agra-
decer igualmente la alianza con NK Syngenta. CA

Yuri Raffler.
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realizaron
primer Bootcamp sobre negocios
sostenibles para los jovenes

a FECOPAR y CONCOPAR realizaron el primer impacto social. El evento se realizé
Bootcamp para jévenes en el marco de la coope- en conmemoracion al mes de la ju-
racion de ambas organizaciones. La jornada se de- ventud y convoco a jévenes coopera-
sarrollé el 23 de setiembre, en Villa América, Ybycui, Pa- tivistas de diferentes puntos del pais,
raguari y reunio a jévenes cooperativistas de Asuncion, quienes recibieron orientaciones
Guair3, Itapua, Cordillera y otros departamentos. interactivas de los facilitadores: Ing.
Los Comités de Jovenes de FECOPAR y CONCOPAR Enrique Béveda, asesor de Empren-
organizaron el primer Bootcamp que promovié la capa- dimientos Asociados; Diego Barreto,
citacion intensiva para generar negocios sostenibles con especialista en desarrollo de Mipy-
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ancianos en el departamento de Ita-
pua vy la tercera el Bootcamp sobre
la idea de negocios para concretar
un emprendimiento.

Isabel Kirer, presidenta del Comi-
té Juventud de CONCOPAR, des-
taco el trabajo conjunto que vie-
nen realizando con la FECOPAR,
en linea con los principios de la
cooperativa que es la cooperacién
entre cooperativas. En este caso
una cooperacion entre entidades
de segundo y tercer grado.
Comenté ademas que con estas
actividades buscan la integracion
entre cooperativas y entre los j6-
venes. “La experiencia que estamos
llevando de trabajar en equipo es
fundamental para poder seguir y
nos gustaria continuar de esta ma-
nera”,comento.

Por su parte, Marcelo Portillo, pre-
sidente del Comité Regional de Ju-
ventud de la Cooperativas de las
Americas, valoré la actividad desa-
rrollada en la oportunidad, que fue
una jornada de aprendizaje en un
ambiente dindmico, una manera de
ir aprendiendo de forma diferente.
“Es la mejor manera de acopiar mas
conocimientos”, resalto.

Aproveché la oportunidad de des-
tacar la importancia del acompa-
fAamiento de los jévenes, por sobre
todo ir trabajando por el fortaleci-
miento econdémico de los jévenes.
“Los jovenes también estamos tra-
tando de construir ideas, empresas,
porgue somos el presente no solo el
futuro” enfatizé. CA

mes; Jorge Bdéveda, experto en Gestion Financiera y Ra-
qguel Colman, especialista en Mercadotenia.

Luis Medina, presidente del Comité de Jévenes de FE-
COPAR, explicé que este encuentro se realizé con el ob-
jetivo de integrar a los comités de jévenes de FECOPAR
y CONCOPAR, en el marco de un convenio vigente entre
ambas instituciones. “Este es el primer encuentro donde
nos estamos integrando y capacitando con una metodo-
logia Bootcamp que es una capacitacién intensiva para
generar un negocio sostenible”, dijo.

Comenté que la primera actividad en el marco del con-
venio se realizd en junio, una minga ambiental en el
Arroyo Mburicao por el mes del Medio Ambiente. La se-
gunda fue unavisitay entrega de donacién aun hogar de

Representantes de los comités de
joévenes de FECOPAR y CONCOPAR.
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