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NOTA DE TAPA
Prlmel Agronomy Day
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Corteva Agriscience desarrollé su primer
Agronomy Day Paraguay, desde el 21 al 31 de
enero. La cita fue en Capitan Miranda (Itapua)
y las jornadas permitieron el recorrido por 8
estaciones. Se presentaron las nuevas plata-
formas biotecnoldgicas en soja y maiz, todo el
portfolio de Crop Protection y una veintena de
hibridos de maiz de tres marcas.

JORNADA DE CAMPO
Sem-Agro compartio tecnologias en
su tradicional jornada de soja

La empresa Sem-Agro SAE realizé su jorna-
da de campo, el 16 de enero, en su parcela
demostrativa de J. Eulogio Estigarribia. En la
oportunidad, 8 empresas obtentoras presenta-
ron 33 variedades de soja. Profesionales dieron
especial énfasis en respetar los ciclos de siem-
bra posicionados para cada region. El evento
aglutind diversos agricultores de la zona.

NOTA TECNICA
Orquideas: produccion de mudas

La producciéon de Orquideas viene siendo
muy apreciada por los floricultores, paisajis-
tas, viveristas y consumidores por su exo-
tismo, diversidad de colores y formas. Su
demanda creciente obliga a los cultivadores
producir mudas en cantidades. La Ing. Rudy
Lugo orienta en este articulo sobre los proce-
sos de produccién de las mudas.

JORNADA DE CAMPO
Estacion de Conocimiento Syngenta

106

La primera edicion de la Estacion de Conocimien-
to Syngenta se desarrollé del 29 enero al 1 de
febrero pasado, en forma simultanea en Katueté
y Santa Fe del Parana. Esta es una nueva plata-
forma de difusion de tecnologias que implementa
la compania en el pais, donde los temas de inte-
rés son abordados con mayor profundidad ante
reducidos grupos de técnicos y agricultores.

JORMADA TESHIEA
Sy g
RANEG

Editorial

Innovar tecnificacion
para mas eficiencia

E ntre los desafios que se presentan permanentemente en el sec-
tor agricola estd la necesidad de adecuar la oferta tecnolégica
a las exigencias coyunturales. No en vano muchas grandes com-
pafias —y quizds instituciones publicas en menor medida- desti-
nan tiempo y recursos en la busqueda de alcanzar soluciones para
cada demanda de los productores.

A lo largo de su historia, el sector agricola atravesé por cambios
significados y en eso —como en cualquier otra actividad humana-
tuvo que ver la tecnificacién. Es decir, esa transferencia de tecnologia
o posibilidad de dotar recursos técnicos a la produccién. Ella busca
modernizar la actividad o cuanto menos mejorarla, con la posibili-
dad de elevar eficiencia.

Pero si bien es cierto, esa bisqueda de nuevas tecnologias para
enfrentar nuevos desafios se dio, no es menos cierto que para al-
canzar los objetivos fue necesaria una correcta transferencia de ese
conocimiento o de los insumos y servicios al publico meta. En la
medida en que se logré cumplir con lo trazado, es decir concretar la
transferencia tecnoldgica, se observaron cambios —e incluso evolu-
ciones y revoluciones- en el 4mbito agricola.

De ahi la importancia que tanto generar la tecnologfa, como lo-
grar una correcta transferencia son aspectos que no pueden andar
separados o por carriles diferentes. Tienen que estar en armonia para
obtener la demanda y lograr aplicarla al campo. Entonces, asi como
existe el deseo de innovar en tecnologia, de actualizarla, también es
un punto a favor de quienes lo consiguieron de dar el otro paso y
materializar la transferencia lo mds que se pueda.

Por ello celebramos la decisién de las compaiias e instituciones
en, primero, generar espacios para la tecnificacién y, segundo, también
apostar porque esos espacios sean lo suficientemente seductores para en-
tusiasmar, no distraer y cristalizar la transferencia de tecnologia. Es una
tendencia que se estd imponiendo. No es nueva y ya hubo experiencias
en el pasado, lo bueno es que a pesar del éxito alcanzado en ediciones
anteriores ya no se innova, al contrario, los organizadores se esmeran
cada vez mds en ofrecer algo atractivo y que sea de provecho para elevar
la produccién, mejorarla, modernizarla y ganar en eficiencia.
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MARCIO SANTOS

DIRECTOR COMERCIAL DE LA DIVISION
CROPSCIENSE DE BAYER BRASIL

Marcio Santos, ingeniero agronomo, director comercial de la Divi-
sion Cropsciense de Bayer Brasil, aprovecho la feria Show Rural
Coopavel 2019 para dar a conocer los pilares de la actual Bayer a
nivel global y destaco que la union de las dos empresas centena-
rias tiene como objetivo cambiar la plataforma de la agricultura.

_ ¢Cual es el objetivo de la
nueva Bayer luego de la fusion
con Monsanto?

_ R. Hoy somos producto de la unién de
dos empresas centenarias, la Bayer tiene
mds de 150 afnos y la Monsanto mds de
100 afos, que se unen con un objetivo
muy claro, cambiar la plataforma de la
agricultura. La agricultura tiene cambios
de base y nosotros tenemos claro que es-
tamos en un nuevo cambio y es la agri-
cultura digital.

La era digital tal vez tarde un po-
quito para llegar al agro, pero como se
vio en la feria, lo digital ahora estd en
todas y la gente confia mucho en que
el cambio va a ser muy rdpido, y que
en la contribucién de la fusién de Ba-
yer y Monsanto hacen una empresa que
pueden invertir mucho en el cambio de
plataforma del agronegocios.

La Bayer es hablar de eso, es una
empresa que muchos conocen. La vi-
sién que nos mueve es la ciencia por una
vida mejor. Dentro de ese contexto, la
parte de Cropscience entra para proveer
soporte para los agricultores, continuar
en alimentar al mundo y construir una

sociedad con alimentos m4s saludables,
abundantes y de un costo accesible.

La gente confia en que a través de
inversiones serias en investigacion se va
a lograr. La Bayer invierte 2,4 billones
de Euros (2.400 millones de euros) por
afno para ofrecer innovacién. Esto es
nuestro primer pilar que nos apoya en
nuestra compania.

¢Cuales son las principales
innovaciones que ofrece la Ba-
yer hoy?

Somos una empresa de innovacién y
en la feria Show Rural Coopavel estamos
trayendo tres innovaciones muy grandes.
La tecnologia INTACTA 2 XTEND,
que va a ser la nueva plataforma biotec-
noldgica para soja en Brasil. Es la tercera
generacion de biotecnologia para la soja,
primero la RR, luego la INTACTA RR2
PRO y ahora INTACTA 2 XTEND y
sin duda va a revolucionar.

La segunda innovacién en FOX
XPRO, una herramienta valiosa para ha-
cer frente a la roya, FOX es lider y si uno
es lider tiene el compromiso de continuar
innovando y Fox es producto de la inno-
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vacién, que ofrece una triple mezcla, con
un principio activo exclusivo de Bayer y
que provee una solucién mds completa.

La tercera innovacién es Climate Field
View, que es la gran apuesta por la agricul-
tura digital. Es un sistema que ofrece un
gran valor en la toma de decisiones.

Para nosotros todos los colaboradores
de Bayer es un momento tnico, de emo-
cién, porque la gente vivié el anuncio
del negocio que fue hace tres afios atrds,
concluyé en agosto pasado, y ahora por
primera vez, en Show Rural Coopavel,
la gente estd pudiendo trabajar en forma
integrada. Sin dudas para nosotros es un
momento muy especial.

_ P. ¢Cuales son los otros pila-
res de la compania?

El segundo pilar es muy importante
para nosotros, es la sustentabilidad. No-
sotros conflamos en que el agronegocio
tiene un papel central en apoyar al plane-
ta y hacer un planeta sustentable.

Nuestra vision como compania es
aumentar la produccién sin usar mds
drea. Nosotros buscamos producir en la
misma superficie.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Nuestro pilar  permite
ofrecer productos saludables
para la naturaleza, que aporte
soluciones al productor, sin
agredir el medio ambiente. El
propdsito es continuar ayu-
dando al productor a cumplir
su papel con responsabilidad
con el medio ambiente, la so-
ciedad y de manera extrema-
damente sustentable. El ter-
cero, que conecta todo eso, es
la transformacién digital. Lo
que nosotros estamos viendo
hoy es la transformacién di-
gital. Cuando se empieza a
pensar en agricultura digital
es infinitamente mayor de lo
que la gente pueda imaginar.

Nuestro  compromiso
como compania es innovar,
estar siempre pensando en
sustentabilidad, de hacer eso
de forma digital, porque ese
es el gran cambio que va a
modificar la l6gica de la agri-
cultura y no hay forma de ha-
cer esas tres cosas sin mucha

responsabilidad.

_ P. ¢Llos pilares de la
compainia son los mis-
mos a nivel global?

_ R. Silos pilares de la com-
panifa son los mismos a nivel
global, son innovacién, sus-
tentabilidad, y transforma-
cién digital. La compafia va
a caminar a nivel global, cada
pais tiene su tiempo, pero en-
tendemos la importancia de
Paraguay y todos los pilares
estaran encaminamos tam-
bién para ese pais.

_ P. ¢Cuales son los desafios
para mantener el liderazgo?

_ R. Cuando uno es lider compite con-
tra uno mismo y se tiene que innovar
cada vez mds para continuar siendo
lider. Para nosotros el liderazgo no sig-
nifica tener tanta participacién en el
mercado, liderazgo para nosotros tiene
una definicién muy clara. Es ser la em-

Marcio Santos, director comercial de la
Division Cropsciense de Bayer Brasil.

Para nosotros todos los
colaboradores de Bayer es un
momento unico, de emocion, porque
la gente vivio el anuncio del negocio
que fue hace tres anos atras,
concluyo en agosto pasado, y ahora
por primera vez, en Show Rural
Coopavel, la gente esta pudiendo
trabajar en forma integrada.

presa que el productor escoja para ha-
cer negocios. Nuestro compromiso es
innovar con sustentabilidad, con miras
en el cambio digital que estd alli y con

responsabilidad.

_P. ¢Los problemas que se presen-
tan con las senales no serian difi-
cultad para la agricultura digital?

_ R. Yo creo que la demanda va al fren-

te y las empresas van atrds.
En la medida que exista ese
requerimiento se va a subsa-
nar la necesidad de las sefia-
les. La sefial va a llegar.

_P. ¢Creen que la mar-
ca Bayer puede con-
tribuir a que la biotec-
nologia agricola sea
mejor aceptada en Eu-
ropa?

_ R. Mi percepcién es que

Loral
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la biotecnologia es ciencia
avanzada de dltima genera-
cién que estd en el mercado
hace 30 afios, ya se hicieron
decenas de millares de es-
tudios sobre biotecnologia
y la biotecnologia es ciencia
y el productor quiere ser
competitivo.

_P. ¢Cémo puede coo-
perar esta fusion de
dos empresas para
evitar las resistencias
que estan apareciendo
precozmente en el cul-
tivo?.

_ R. Toda fortaleza es una
debilidad. La biotecnologia
era tan eficiente, trae tanta
ganancia para el productor,
que el productor se encuen-
tra tentado a usar de una
forma no la mis adecuada.
La longevidad de la biotec-
nologia se llama refugio. La
tecnologia para prolongar
longevidad estd alli, la so-
lucién de manejo estd alli,
pero estd en el productor
tomar la decisién. La vi-
sién de corto plazo de un sector estd
poniendo en riesgo el beneficio para
todos. Nosotros estamos apostamos en
educacién e incentivo.

Por otro lado vamos a seguir traba-
jando en innovacién para servir al pro-
ductor de manera adecuada. No tene-
mos la forma de parar los mecanismos
de la resistencia, pero si ofrecemos las
soluciones. CA
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ACTUALIDAD

Innovar 2019, de Interés Turistico

a Secretarfa Nacional de Turismo

(Senatur) dispuso declarar de Interés
Turistico Nacional, la nueva edicién del
megaevento al aire libre, Innovar, que se
desarrollard una vez mds en el predio del
Centro Tecnoldgico Agropecuario del
Paraguay (Cetapar), en Yguazi (Alto Pa-
rand), del 19 al 22 de marzo, de la mano
de la Unién de Empresas Agropecuarias
(UEA), con mds de 50 miembros.

En efecto, por Resolucién N°
216/2019, la Senatur declaré de Interés
Turistico Nacional el evento denomina-
do “Innovar — Feria Agropecuaria 2019”,
ademds de resaltar que Yguazd es un dis-
trito destacado por la produccién, reco-
nocido como la “Capital de la siembra di-
recta”, actividad que es acompanada por
las constantes investigaciones. El Cetapar
destinard parte de sus mds de 30 hectd-
reas a esta megamuestra, calificada por la
organizacién como una herramienta para
mostrar un pais altamente competitivo,
segun un informativo dado a conocer.

Esta serd la tercera edicién de la me-
gamuestra agrotecnolégica, con fuerte
presencia de sectores productivos como
genética, maquinarias, servicios e in-
sumos. Ademds Senatur consideré que

este evento propone una gran obra de
infraestructura turistica para mostrar la
diversidad de la regién del Alto Parand.
Mis alld de la naturaleza, vinculada a las
culturas, hoy se suma en Yguazi el turis-
mo agrotecnoldgico y el de reuniones de
negocios, se resalté.

Innovar Feria Agropecuaria tiene el
objetivo de que el productor vaya con-
centrado en ver los servicios, insumos y
magquinarias relacionadas a su sistema

de produccién o aquellos que se puedan
incorporar. Son mds de 12 hectdreas
dentro de las cuales se hardn dindmicas
de siembra, pulverizacién, movimiento
de maquinaria vial, pista de manejo de
vehiculos livianos, herramientas para
todos los productores en pequefia y gran
escala. Con esta actividad se pretende
“abrir la puerta” para el intercambio de
conocimientos cientificos y experiencias
précticas innovadoras que le permitan
diversificar la produccién de manera sus-
tentable, en armonia con el medio am-
biente y econémicamente rentable. CA

Mas envios de soja en granos

| primer mes del afio cerré con

mis de 900 mil toneladas de soja
en grano exportadas, lo que supone
un incremento de al menos 557,3 mil
toneladas mds con respecto a la zafra
pasada, conforme datos de la Cdmara
Paraguaya de Exportadores y Comer-
cializadores de Cereales y Oleagino-
sas (Capeco), segiin un material dado
a conocer.

En ese sentido, Sonia Tomassone,
gerente de Comercio Exterior de la Ca-
peco, explicé que esta diferencia posi-
tiva se explicéd principalmente porque
la huelga de camioneros que impidié
la salida de la materia prima, ademds
se suma lo que quedd pendiente de ex-
portacién de la campafia 2017 a raiz de
la bajante del rio. Del total, Argentina

importd el 50% de la soja paraguaya en

grano, es decir, 449.719,49 toneladas.

T
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El restante 50% de las exportaciones se
reparte entre Brasil (38.560 toneladas),
Rusia (32.153,96 toneladas) y lo que estd
en trdnsito sin nominacién de destino
(379.663,55 toneladas).

De ese 50%, las industrias encar-
gadas de exportar al vecino pais fue-
ron Cargill Agropecuaria SACI (28%),
Vicentin Paraguay S.A. (15%), Cofco
(12%), LDC (7%), Bunge (6%), Copa-
gra (4%) y otros (28%). En el ranking de
exportadores la empresa ADM se sitda
en la cabeza del podio con el 18 % de
participacién, es decir, 163.000 tonela-
das. En el segundo lugar se ubica Vicen-
tin Paraguay S.A. con el 15% (134.000
toneladas). El tercer lugar lo comparten
Cofco, Cargill Agropecuaria SACI y So-
drugestvo Paraguay S.A. con el 14 % de
total. Le siguen LDC (7%), Francisco
Vierci (6%), Agrofértil (5%), otros (4 %)
y Trans Agro (3%). CA
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ACTUALIDAD

Primer Circuito
del Arroz 2019

C armen del Parand puso en marcha
su primer Circuito del Arroz 2019,
actividad turistica que da a conocer la
gastronomia local a través del producto
alimenticio que caracteriza a esta ciudad.
Se trata de una iniciativa de la Secreta-
ria Nacional de Turismo (Senatur) que
cuenta con apoyo publico y privado, con
el objetivo de promocionar a la ciudad
de Itapua, innovando con la variedad de
platillos que tienen al “arroz” como prin-
cipal ingrediente y fusiondndolo con la
historia y la cultura de inmigrantes ex-
tranjeros, informd la oficina publica.

El recorrido mostr6 las etapas de pro-
duccidn de este grano, desde las parcelas
de cultivo en el colegio Agro Ganadero
hasta llegar a su industrializacién en la
fabrica de Arrosur. Ademds, la comuni-
dad polaca dio hoy el toque especial al
Circuito del Arroz, a través de su histo-
ria, tradiciones y gastronomia. Asi tam-
bién, las Posadas Turisticas instalaron un
puesto de la playa Tacuary, para ofrecer el
almuerzo con creaciones gastrondmicas
asadas en recetas del Centro Gardéfalo.

El recorrido incluyd, el museo de Car-
men del Parand, un circuito panordmico
por la ciudad, la plaza Tacuary, la iglesia
local, la iglesia Polaca, la parcela demos-
trativa, el Molino Arrosur. La actividad
cuenta ademds con el apoyo de la Empresa
Ybycui Eventos. Este circuito fue inaugu-
rado en el mes de febrero de 2018 y recien-
temente fue galardonado con el premio
“Excelencias Turisticas” en la Feria Inter-
nacional de Turismo de Madrid.

Cabe recordar que recientemente
la Senatur presentd el plan estratégico
para desarrollo turistico de Pedro Juan
Caballero, material elaborado que apun-
ta al fortalecimiento y la proteccién de
los recursos naturales existentes en la

zona, y al aprovechamiento de los sitios
histéricos y culturales como atractivos
turisticos. Para recordar, Paraguay, en
los dltimos afos, ha registrado un con-
siderable aumento del turismo receptivo,
alcanzando en el 2017, cifras que superan
el medio millén de Turistas y mds de tres
millones de excursionistas.

Las estimaciones igualmente indican
que, en Pedro Juan Caballero, durante el
mismo afo, ingresaron a la ciudad, mds
de 23 mil turistas. Dichas cifras demues-
tran el creciente interés que despierta el
Paraguay en los mercados extranjeros
como destino turistico. CA

Menos molienda en el arranque

L a molienda de granos en las aceiteras
arrancd el afio por debajo de las 150
mil toneladas, informé la Cdmara Para-
guaya de Procesadores de Oleaginosas y
Cereales (Cappro), en su boletin mensual
a enero. Segun el documento dado a co-
nocer el 2019 se inicié con 149.804 to-
neladas de oleaginosas molidas durante
enero, lo que representa una disminucién
de mds de 66 mil toneladas en compara-
cién con lo registrado en el primer mes
del 2018. La soja en particular mostré
una disminucién todavia mds pronun-
ciada en la comparacién interanual, ya
que las 143.236 toneladas procesadas,
signific una caida del 33%.

Para la Cappro, este “magro comien-
z0 del aro guarda relacion con la sensacion
de incertidumbre en la que se encuentra la
agroindustria a nivel local, asi como a la pro-
blemdtica de la cosecha que se espera sea menor
a la de anos anteriores”. Ademds, el gremio
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advirti6 reportes negativos con respecto a la
calidad de los granos que se reciben en las
industrias, por lo que las mismas se ven for-
zadas a reducir el ritmo de molienda.

El procesamiento de otros granos, por
su parte, mostr6 un desempefio positivo en
comparacién al ano anterior, alcanzando
las 6.568 toneladas gracias a la molienda de
canola. En tanto, la utilizacién de la capaci-
dad instalada en este mes fue bastante infe-
rior a lo registrado en enero del afo pasado.
Las mds de 143 mil toneladas implican
una utilizacién del 36% de la capacidad
nominal con la que disponen las industrias
nacionales. “Vale recordar que el efecto de
disminucion de la capacidad instalada que se
observaba en las comparaciones que se hacian
en anteriores ediciones de esta publicacion ya
se dan, debido a que este arno se mantiene la
posibilidad de industrializacion de oleagino-
sas en 12.830 toneladas por dia (4,23 millo-

neslanio)”, senalé el informe. CA
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Crece el potencial del negocio agricola argentino

I campo viene de una campafa

2017/18 con un resultado productivo
malo principalmente para los cultivos de
verano (soja y maiz), y debido al impacto
del clima. Ademds, se le suma un contex-
to macroeconémico -internacional y so-
bre todo local- que también modificé los
precios relativos y la toma de decisiones de
los empresarios agropecuarios. “La compe-
titividad que se gand por el tipo de cambio
también tiene su otra cara, y fue perdiéndose
con el impacto que generd, mes a mes, la in-
flacion en los servicios pesificados como costos
laborales, fletes, aumentos de gasoil”, dicen
desde los Consorcios Regionales de Expe-

rimentacién Agricola (CREA). De acuer-
do a los datos de la entidad, la viabilidad
del negocio agricola, para esta campafa,
en campos alquilados es 34% superior al
del post campana 2017/18 (afectada por la
sequia y los excesos hidricos), y un 30%
superior en comparacién con lo que pasé
en las dltimas tres campanas. Entonces,
armando una perspectiva, los producto-
res agricolas de Argentina lograrfan este
2018/19 un rendimiento promedio para
todos los cultivos que permitirfa cubrir los
costos y dejar rentabilidad. En mejor con-
dicién econdmica, estdn los productores
duefios de campo.

Argentina e India cooperaran en agroindustria

E n el marco de la gira que estd reali-
zando el presidente Mauricio Macri
por India, Emiratos Arabes y Vietnam,
funcionarios de la secretarfa de Agroin-
dustria argentina y sus pares hinddes se
reunieron para establecer potenciales 4reas
de cooperacién técnica, en funcién de las
tendencias y necesidades de mutuo interés.
La reuni6n, organizada por la Direccién

OCARNE

Cae el consumo
interno de carne

E n diciembre del afo pasado se

registr6 en Argentina un aumen-

to del 129% en las exportaciones de

carne, con respecto al 2017. Lo que

significa que se vendieron a otros pai-

ses 37.234 toneladas de carne vacuna.

Todo lo contrario sucede con el con-

sumo interno. Si se tienen en cuenta

los datos de enero, exclusivamente, el

consumo aparente per cdpita bajé a

49,9 kilogramos por habitante anual.

Al comparar las datos de enero de

este afo con el mismo periodo del afio

pasado, se puede observar una dismi-

nucién de 20.000 toneladas de carne

i menos enviadas al mercado, lo que sig-
‘e nifica una caida del 8,1% anual.

General de Cooperacién Internacional de
la Cancillerfa Argentina, la Embajada Ar-
gentina en Nueva Delhi y el Departamen-
to de Cooperacién Agricola y Bienestar de
los Agricultores de India, tuvo como obje-
tivo dejar en claro el interés argentino de
exportar al pais asidtico mds produccién
de arroz, cebolla, papa, granada, uvas, plé-
tano, mango, aves y productos avicolas.

-LECHE

- Exportaciones
crecieron 38% en 2018

Gobierno de

Agroindustria de la Nacién infor-

a Secretarfa de

moé que durante 2018, las exportacio-
nes de ldcteos aumentaron 38,2% en
volumen respecto al 2017, al crecer de
243500 toneladas a 334.400 tonela-
das. De acuerdo a los datos revelados
por la Direccién Nacional Lictea, el
afio pasado se comercializaron produc-
tos por un valor total superior a 1.008
millones de délares, que representan un
incremento cercano al 30%, al conside-
rar los 776 millones de délares factura-
dos en 2017. Las ventas al exterior se ca-
nalizaron a 69 paises en todo el mundo
donde se destacan por su participacién:
“.e Brasil, Argelia, China, Rusia y China.
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a8 SOJA

Se perdieron
hectareas, pero
habra mas rinde

egin indicé la Bolsa de Co-

mercio de Rosario, para esta
campafna se estiman dos millones
mis de soja que los previstos en la
proyeccién de diciembre, pero tam-
bién advierten que se perdieron unas
700.000 hectdreas por los excesos
hidricos que se dieron entre noviem-
bre, diciembre y enero.

Al sumar a esta superficie, las
300.000 hectdreas que no pudie-
ron sembrarse, los temporales de
lluvias de los tltimos tres meses se
han cobrado un millén de hectdreas
de soja. A pesar de esto, la entidad
estima un 49% mds de rendimien-
to que el afo pasado. Entre lo que
no se llegd a sembrar, y lo que fue
implantado y luego malogrado, el
temporal de lluvias excesivas, que
viene prolongdndose desde hace tres
meses, provoc6 una caida en el nivel
del 4rea a cosechar de 5,6 puntos so-

‘. bre la siembra prevista en diciembre.

-+ MAIZ

Finalizo la
siembra de maiz
La Bolsa de Cereales de Bue-

nos Aires dio por finalizada la
siembra de maiz con destino grano
comercial en todo el pais de la cam-
pana 2018-2019. “Durante la tiltima
semana culmind la siembra del cereal
llegando a las 5,8 millones de hectd-
reas. Por otro lado, mantenemos la
actual proyeccion de produccion nacio-
nal en 45 millones de toneladas para
el presente ciclo”, sostuvo el Panorama
Agricola Semanal (PAS), que ela-
bora la entidad. Ademds, senalaron
que, “los dltimos plantios de maiz se
sembraron en las regiones del NOA y
NEA donde las labores se encontraban

‘e demoradas por los excesos hidricos”.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



ke,

Con Tecnologia ;

AG'TREME 3

5 '-'k;: . ! . .-.‘. g .._- % . s LT : - -. -II .I. § ’:\ré‘
g : + T e . "N . e '_:: - .'..' Loy "- y S -\,u'

O AUTOMOVIL SUPPLY [Ge]usnicous

Legitimo, Original, Auténtico.

DISPONIBLE EN TODAS NUESTRAS SUCURSALES

L(021) 448-656 R.A. | (021) 448-605 @www.supply.com.py
mcomercial@supply.com.py @ supply.py €© @AutomovilSupply @ supply_py



¥ 5 ® y
i Mosaic
. : £ #Femnzantes

1 . DEUNA
| FuerTe
1 ALIANZA

B I ®www.glymax.com




[ Nutricion superior para rendimientos superiores, ]

Fertrllzante a)ccluswo de l\lll::s':-m:IF o
_?Tf_‘hecho én EEUU TR e

i . ™ Gl oot oy o
. L =wid - 3 ’ = o o g
T A Tro-Mpteonl PR WIOANCE L '.';.f |

--'Combmac:on umca de Potasm Magnesm
y Azufre en cada granulo | ,

Joox

Lol -

Contiene altas concentraciones de
nutrientes disponibles de forma
equilibrada e inmediata para las plantas.

Recomendado para todos los cultivos;
puede ser utilizado de forma pura o
mezclado en - diversas formulaciones.




ci6n para la Agricultura y la Alimentacién
de Naciones Unidas, (FAO).

Con este acuerdo también buscan pro-

| B VI S

Habilitan nuevo centro de
acopio temporal de envases
vacios en Bella Vista

mover las Buenas Pricticas Agricolas entre
los productores, especificamente en lo que
respecta al uso y manejo responsable de de-
fensivos agricolas, la gestion de los envases
vacios de defensivos agricolas y difundir las
leyes y normativas vigentes que rigen la ma-
teria. Ambas partes también se comprome-
ten a avanzar en los procesos de promocién
y capacitacién de técnicos y productores.

El Ing. Agr. Miguel Colmdn, coordi-
nador de programas de CAFYF, recordé
que para la correcta disposicion final de los
envases vacios, los envases rigidos, que son
los plésticos, deben pasar por el triple lava-
do y posteriormente deben ser perforados.

Sin embargo, los envases de cartones
y flexibles se deben llevar directamente al
centro de acopio.

Por su parte, la Ing. Marfa Eugenia
Rolén Florentin, asesora técnica de Gly-
max, destacé que este centro de acopio va
a estar a disposicién de todos de este distri-
to Itapia, localidades aledafas y de todos
los clientes de la zona. En dicho centro se
va a recepcionar envases vacios de distintos
productos que la firma comercializa, sean
estas cajas, bidones, bolsas de pldstico, etc.

La profesional agradecié a CAFYF y
SIGEV por permitir el convenio para lo-
grar uno de los objetivos principales de la

Funmonanos de CAFYF SIGEV y Glymax.

a Cdmara de Fitosanitarios

y Fertilizantes (CAFYF) y la
empresa Glymax habilitaron
un Centro de Acopio Tem-
poral de Envases Vacios de defensivos
agricolas el pasado 8 de febrero. La in-
fraestructura estd instalada en el distrito
de Bella Vista, departamento de Itapta.

Los envases depositados en este cen-
tro de acopio serdn recolectados por per-
sonal del Sistema de Gestién de Envases
Vacios (SIGEV) de Bella Vista, quienes
se encargardn de la disposicién final de
los mismos.

La puesta en funcionamiento de este
centro de acopio fue posible gracias a un
acuerdo entre CAFYF y Glymax, quie-
nes coinciden en la necesidad de estable-
cer objetivos comunes para la proteccién
y preservacién del medio ambiente, y la
correcta utilizacién de los productos desa-
rrollados con el fin de preservar la salud de
los agricultores y el medio ambiente en ge-

neral, asi como con el pleno cumplimiento
del Cédigo Internacional de Conducta
para la distribucién y utilizacién de defen-

sivos agricolas, elaborado por la Organiza-

Miguel Colman, coordinador
de programas de CAFYF.
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empresa Glymax, el cual es permitir que
los agricultores retornen sus envaces vacios
de defensivos agricolas para la correcta dis-
posicién final de los mismos. CA

Maria Eugenia Roldn Florentin,
asesora técnica de Glymax. PY
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Automaq - John Deere entreno a
sus colaboradores sobre cosecha

on la filosoffa de ofrecer for-

macién constante a sus co-

laboradores y de brindar el

mejor asesoramiento a sus
clientes, Automaq - John Deere reali-
z6 un entrenamiento avanzado en co-
secha, con importantes especialistas de
la fibrica John Deere, donde estuvie-
ron como orientadores: Bruno Moro,
especialista en soluciones de Cosecha;
Mauro Gimenez, instructor de Indus-
trias Hispanoamérica Sur & Argentina;
Lisandro Repetto, instructor de indus-
trias John Deere Argentina y Gerson
Lanferdini, gerente de Territorio His-
panoamérica Sur.

El evento se desarrollé en la par-
cela del cliente Sr. Milton Aloisio
Lunkesen Nueva Toledo — Caaguazu.
Con la participacién de gran cantidad
de clientes y mds de 27 colaborado-
res de Automaq S.A.E.C.A., quienes
han ampliado sus conocimientos para
ofrecer soluciones de cosecha a todos
sus clientes.

Los participantes tuvieron la opor-
tunidad de observar el funcionamien-
to y evaluar el rendimiento real de las
cosechadoras $430 y $550, han sido
asesorados para obtener mayor pro-
ductividad y menor pérdida, mediante
experiencias tedricas y practicas. Auto-

18 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO ¢ FEBRERO 2019

maq — John Deere, una vez mis, cierra
con gran satisfaccién este entrenamien-
to ofreciendo una propuesta de primer
mundo en tecnologia y equipos, siem-
pre con el propésito de seguir afian-
zando su vinculo con los clientes y con
todo el campo paraguayo. CA
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Manteniendo su compromiso de La JF C120 es la cosechadora de
innovacion y mejoria continua, JF forraje N° 1 en su clase en todo el

s

JF 3200

Esta cosechadora de forraje es la
realidad para grandes cosechas. Con

apertura de 3,20m, alta productividad
y mejor relacién costo-beneficio del
mercado, es posible cosechar todo el

presenta al mercado la JF 1600 AT
Serie 2 con nuevo rotor con 15
cuchillas y con nuevo diserio del tubo
de descarga mas largo y con doble

mundo, la mas productiva y confiable
del mercado. Su sistema de precision
garantiza incomparable calidad de

picado, con mejores resultados en el

tipo de forraje, en area total,
independente de surcos % '

deflector para mejor -

proceso de ensilaje,

¢ direccin, incluso precision de dejando un perfecto
en sistema descarga en halance entre la
consorpmdo, remolques compactacion y
garantizando y camiones. g las calidades
altls[ma b nutricionales
cualidad del forraje.

del picado.
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L INSTAITEGNIGAT

mportancia de los sistemas
de prediccion como
herramienta para el manejo
de la roya asiatica de la soja

Introduccion. La soja constituye el
principal rubro agricola de exportacién

del Paraguay, ocupando el 4to lugar
como exportador mundial y 6to lugar
en cuanto a produccién. En los tltimos
afios, la superficie sembrada de soja pre-
senta una tasa de crecimiento gradual

positiva, llegando a 3.400.000 hectdreas
en la zafra 2017/18 (Capeco 2018).

La roya asidtica de la soja (RAS),
causada por el hongo Phakopsora pachyr-
hizi, es una de las tantas enfermedades
que puede presentarse en el cultivo de
soja(Fiallos 2011). La primera aparicion
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de la RAS en Sudamérica fue en Para-
guay en 2001, donde la pérdida de ren-
dimiento de algunos lotes supero el 60
% (Morel Paiva 2003). En otros paises
se han reportado pérdidas de rendimien-
to de 10 a 40% en Tailandia, 10 a 90%
en India, 10 a 50% en China, 23-90%
en Taiwdn, 40% en Japén (Hartman er

al. 1999), en Brasil 100% (Andrade y

Andrade, 2002) y en México 20 a 80%

(Terdn Vargas, 2013).

La RAS se manifiesta en todas las
dreas de produccién de soja del pais.
Esta enfermedad es altamente destruc-
tiva, provocando la caida prematura de
hojas, vainas y pérdida del rendimiento
(Hartman et al. 1999). El control quimi-
co es la herramienta més utilizada para
el manejo de la RAS, el cual se realiza
a través de aplicaciones de fungicidas al
follaje, representando un costo prome-
dio de 115 US$/ha para el productor en

cada zafra, y considerando el 4rea de 1>
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NOTA TECNICA

siembra de Paraguay representarfa unos
390 millones de US$ para el pais.

En la actualidad, los porcentajes de
control de esta enfermedad dificilmente
llegan al 90 %, cuando un control desea-
do es aquel que permita la expresién del
potencial del rendimiento y que pague
el costo de aplicacidn, el cual se observa
con controles por encima del 80 % (Car-
mona et al. 2017).Con una expectativa
de rendimiento de 3 t.ha! la reduccién
del mismo es de 20 kg.ha' por cada 1 %
de severidad en el estadio fenolégico R6
del cultivo (Dalla Lana ez /. 2015).

Condiciones ambientales fa-
vorables para la RAS. Phakopso-
ra pachyrhizi es un pardsito obligado, lo
que significa que depende de su hospede-
ro para su sobrevivencia y reproduccién
(Pivonia y Yang 2004).

La reproduccién de la roya de la soja
puede estar activa en los hospederos vi-
vos durante varios dfas. A partir de una
pustula, se pueden formar catorce nue-
vos uredos en 6 semanas (Melching et
al. 1979). Ademds, un uredo maduro
produce mds de 2.000 uredosporas en
45 dias (Yeh et al. 1982), lo que explica
el aumento exponencial de la severidad
de la enfermedad cuando las condiciones
son favorables.

Las uredosporas son transportadas
por corrientes de aire para su dispersién.
Las uredosporas sueltas y aisladas se re-
colectan con mayor frecuencia de hojas
infectadas, pero también se han observa-
do grupos de 4 a 30 esporas en el aire.

Después de aterrizar en el tejido hués-
ped susceptible, las uredosporas comien-
zan la germinacién en presencia de agua
libre (Magnani et al. 2007). El rango
6ptimo de temperatura para la infecciéon
es de 18 a 25°C. Mientras mayor sea la
duracién del mojado foliar, mayores son
las posibilidades de la ocurrencia de una
infeccién. Por otro lado, si la temperatu-
ra decrece debajo de los 18°C la cantidad
de horas de rocio puede aumentar hasta
18 horas (Nunkumar et al. 2009; Young
et al. 2011).

En condiciones ambientales de tempe-
ratura y humedad favorable (mayor a 75%),
en 3 semanas es posible progresar desde una
infeccién inicial a una de 90% (Marchetti
et al. 1976; Nunkumar et al. 2009).

Las epidemias mds severas de roya

son observadas en 4dreas donde las tem-
peraturas medias diarias son menores a
28°C, con precipitaciones o periodos
largos de mojado foliar ocurriendo du-
rante la zafra. El desarrollo de la roya
es inhibido por condiciones de sequia,
precipitaciones excesivas o temperatu-
ras medias diarias mayores a 30 °C, o
menores a 15°C (Sinclair & Backman
1989).

Condiciones de alta nubosidad favo-
rece la germinacién de las uredosporas,
as{ como la expansion del tuvo germina-
tivo y formacién de apresorios para una
posterior penetracién directa por la cuti-
cula de la hoja mediante enzimas catali-
ticas. Alta radiacién solar vuelven invia-
bles a las uredosporas que se encuentran
en el ambiente, permitiendo que apenas
el 1% de las mismas lleguen a causar in-
feccién.

Aplicacion de modelos pre-
dictivos en el manejo de la
RAS. Los modelos de la roya de la soja
se pueden clasificar en dos grupos: simu-
lacién y modelos empiricos. Los mode-
los de simulacién se basan en conceptos
derivados de un patosistema y ayudan a
mejorar la comprensién de la estructura
y el comportamiento de dicho sistema
biolégico, mientras que los modelos em-
piricos se construyen a través de la rela-
cién estadistica de variables explicativas
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con datos experimentales. La mayorfa de
los modelos usan la respuesta de los pa-
togenos foliares a los efectos combinados
de la temperatura y la duracién de la hu-
medad de la hoja. Estos modelos se han
usado cominmente en los sistemas de
pronéstico de enfermedades (Del Ponte
et al. 2006).

El monitoreo de uredosporas es un
método que permite construir modelos
predictivos debido a que desde la deposi-
cién de la misma sobre la hoja sana hasta
la esporulacién, requiere de entre 6 a 9
dias de condiciones ambientales ideales
de temperatura, humedad, luminosidad,
horas de rocio, entre otras variables, que
pueden ser monitoreados mediante esta-
ciones meteorolégicas (Isard ez al. 2005).

El monitoreo de esporas se realiza
mediante trampas caza esporas instala-
das conjuntamente en los sitios con esta-
ciones meteoroldgicas. Una trampa caza
espora consiste en un porta objeto que
cuenta con una cinta adhesiva doble cara
que se expone al aire libre en el 4rea del
cultivo por 24 horas. Posteriormente, el
portaobjeto se extrae y se lleva al labo-
ratorio para contabilizar por microscopia
las uredosporas atrapadas. Este monito-
reo debe realizarse cada 3 dfas.

Si en el monitoreo de uredosporas
se confirma determinada cantidad de
uresdosporas, y las condiciones ambien-
tales estdn favorable para iniciar una
infeccidn, se debe realizar la alerta >
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NOTA TECNICA

temprana, ya que si estos factores per-
manecen constante durante 6 a 7 dfas se
observardn los primeros sintomas de la
enfermedad.

En los dltimos tres anos que se ha
trabajado para crear un sistema de pre-
diccién de la RAS en Paraguay, de mane-
ra que las aplicaciones de fungicidas por
parte de los productores sean en el mo-
mento justo, evitando aplicaciones inne-
cesarias o tardfas, y asf reducir el costo de
produccién y efectos ambientales adver-
sos. Esto ademds reducird los riesgos de
la generacién de resistencia a fungicidas,
fenémeno observado constantemente
por productores pero actualmente sin
datos cientificos a nivel nacional.

Segtin los primeros datos de este afio,
la presiéon de inoculo (cantidad de ure-
dosporas en el ambiente) suficiente para
causar una infeccién temprana, se ha
adelantado aproximadamente un mes en
comparacién a los dltimos dos afios, esto
implica que atin con todas las medidas
de manejo que se pudierantomar, la pre-
sién de la enfermedad existente impacta-
rd de forma negativa sobre la produccién
de soja, estimdndose una reduccién de
rendimiento de 20 a 25% como conse-
cuencia directa de la RAS.
Consideracion final. Anterior-
mente en el pais, en siembras setiembre/
octubre, el nimero de aplicaciones es de
2 a 3 aplicaciones por ciclo. Con 20 dias
de residualidad. En siembras realizadas
en octubre/noviembre, la presién de ino-
culo aumenta, provocando la disminu-
cién del porcentaje de eficacia de control,
por lo que se suelen realizar, en promedio
3 a 4 aplicaciones de fungicidas con 15 a
18 dias de residualidad. En siembras de
diciembre/enero, la presién de inoculo es
muy alta, provocando una menor resi-
dualidad de los fungicidas, de unos 10 a
12 dfas, por lo que se deben realizar entre
5 a 6 aplicaciones, en promedio, por ciclo
de cultivo (Mesa de la Roya, 2018). Las
recomendaciones actuales incluyen hasta
4 aplicaciones de fungicidas con dos o
mds ingredientes activos durante el ciclo
del cultivo, incluyendo la incorporacién
del Mancozeb en cada aplicacidn, lo que
eleva el costo de produccién de la soja.

Con los datos obtenidos, se puede
entender que el efecto de la pérdida de

rendimiento ocasionada por la RAS,
provocarfa pérdidas econdémicas en la
industria, asi como también afectaria la
generacién de empleo directa e indirecta
que atienden toda la cadena productiva
de esta cadena, ya que el cultivo de soja
representa aproximadamente el 65% del
PIB agricola o 12% del PIB total; con-
virtiéndolo asf en el principal rubro de
produccién agricola y de exportacion del
pals (Mesa de la Roya, 2018).

El costo de la aparicién temprana de
la RAS se encuentra incluso por enci-
ma de la tasa tributaria que se pretende
aplicar a la exportacién de la soja. Si el
Estado, asi como las empresas provee-
doras de insumos, técnicos, entidades
financieras, entre otras, no buscan me-
canismos de alerta de este tipo y otros,
como por ejemplo el andlisis de riesgo
climético, regulacién de los precios de

insumos y asistencia crediticia integral,
que permita generar mejores condiciones
a los productores de soja, la sustentabili-
dad de la produccién de soja estaria ame-
nazada, poniendo en riesgo los posibles
ingresos al fisco, la venta de insumos o
la recuperacién de créditos por entidades
financieras.

El CEDIT se encuentra elaborando
una base de datos con las variables cli-
mdticas claves asociadas a la epidemia,
cantidad de las esporas y severidad de la
roya de la soja, conforme a las respecti-
vas ubicaciones geogréficas de monito-
reo. Con ello y a través de las técnicas
de Mineria de Datosse pretende extraer
informaciénde los factores mds influyen-
tes del patosistema de la RAS. Con esta
metodologfa el CEDIT busca crear un
sistema predictivo de alerta de la RAS
parael pafs. CA
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otorga camion
con carroceria de regalo

al contado para el modelo HD65 Car-
go. También se pueden financiar hasta

yundai cuenta con una in-
teresante  promocién.  El

mismo consiste en que

comprando un camién te
regala la carroceria. Los que benefician
con esta promocién son los camiones
Hyundai HD65 Cargo y HD72 Cargo,
con capacidades de carga 4.5 y 5.5 to-
neladas respectivamente.

Estos camiones ya vienen con ca-
rrocerfa de fibrica de regalo, listos para
trabajar, asf como el piso de madera y las
aberturas laterales y trasera para subir y
bajar carga con facilidad.

En el marco de la promocién tam-
bién ofrece otro beneficio que consis-
te en el descuento del 10% y bonos
adicionales de 1.800 y 2.000 ddlares
respectivamente, lo que hace que los

precios arranquen con 30.330 délares
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60 meses en guaranies.

Estos camiones tienen una garan-
tia Gnica de 3 afos, sin limite de kilo-
metraje, mds que cualquier otra marca
en el pais. La promocién es vdlida por
tiempo limitado en todos los locales

de Automotor. Para mds informacién
llamar al 021 675 356/8 o al 021 238
6765 desde el interior. CA
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Campos del Manana presento nueva
plataforma Draper Hera de CLAAS

La firma Campos del Mafana, en su afan de ofrecer lo mejor en
tecnologia, trajo al pais lo novedoso de la tecnologia alemana de
CLAAS. Se trata de la plataforma Draper Hera de 47 pies, la més
grande del mercado. La primera unidad ya fue vendida a la firma
Trexin S.A., ubicada en La Paloma, departamento de Canindeyu.

De igual forma, destacé otras carac-
teristicas sobresalientes tales como los
dos tambores sincronizados, con barra
de corte 100% flexible, con divisor de
cultivo articulado angosto, para eliminar
pérdidas por atropellamiento de plantas.
Ademids de contar con tensién de lonas
automdtica, sin mantenimiento y de fécil
accionamiento, desde la cabina, con regu-
lacién de velocidad de lonas independien-
tes al mando principal, deflector de mate-
rial hermético para impedir el ingreso de
suciedad dentro de las lonas, pensando en
un trabajo impecable en el campo.

Sobre la plataforma, indicé algunas
particularidades como el molinete do-
ble, el doble mando de cuchillas sincro-
nizado de alta inercia, asi como guar-
da deflectora hermética, alimentador
central de doble tambor, lonas de doble
carril auto tensadas y divisor de cultivo
articulado. Llano destacé el desempe-
fio de la Draper en terrenos irregula-
res, con un funcionamiento amplio de
forma correcta, por la tecnologia que
presenta. Desde la firma se resaltd la
confianza con el producto ofrecido por
el nivel de aceptacién que estd tenien-
do, partiendo del objetivo de ofrecer a
los productores herramientas de primer
nivel de acuerdo a la demanda, aprove-

AEiddERAR, AR

Jiovani Perin, de Empresa Trexin S.A.

a plataforma Draper Hera

se sumd a las tecnologias de

Campos del Mafnana para

los productores, adicionando
potencia y convirtiéndose en una herra-
mienta eficaz para la cosecha. Con op-
ciones en cuatro tamaios, la vendida se
ajust6 perfectamente a la Lexion 760, a
oruga, cosechadora de buen desempefio
y Gnica en el mercado.

Raimundo Llano, directivo de la
empresa, compartié algunas caracteris-
ticas de la nueva herramienta de trabajo.
Con alimentador central y sin correa, se
trabajé en un disefio que permita ofre-
cer un mejor manejo de material, libre
de mantenimiento, consumo de com-

bustible reducido y con un divisor de

cultivo articulado para otorgar mayor
capacidad de separacién de melga, mds
el minimo atropellamiento de plantas,
con ancho de corte incrementado.
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chando el permanente proceso de tec-
nificacién entre los agricultores, para
mantenerlos en la vanguardia de lo mds
nuevo en tecnologias para producir de
manera eficiente en el campo. CA
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a parcela demostrativa de la

firma Sem-Agro se encuentra

habilitada para dar a conocer

resultados y orientaciones a los
agricultores de la zona. Asi, en la busque-
da constante de capacitaciones, la firma
apuesta a brindar toda la informacién
necesaria para alcanzar el éxito deseado
con las siembras de cada temporada, de
acuerdo a los cultivos. Una vez m4s di-
versos obtentores de soja presentaron no-
vedades de sus materiales.

Para el Ing. Agr. Ramén Lépez, técni-
co de la compafifa, este dfa es fundamen-
tal. Hizo especial hincapié en los ciclos
de las diversos materiales genéticos que
son comercializados por la empresa de la

La empresa Sem-Agro SAE realiz0 su jornada de

campo, el 16 de enero, en su parcela demostrativa de
J. Eulogio Estigarribia. En la oportunidad, 8 empre-
sas obtentoras presentaron 33 variedades de soja.
Profesionales dieron especial énfasis en respetar los
ciclos de siembra posicionados para cada region. El
evento aglutind diversos agricultores de la zona.

mano de los obtentores aliados. Asegurd
la relevancia de que productores vean en el
campo el desempefio de las variedades co-
nocidas, asf como ver el comportamiento
de las nuevas, ademds de identificar opcio-
nes para cuidar los cultivos con los diver-
sos insumos agricolas para la proteccién.
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En este sentido, profesionales com-
partieron igualmente las recomendacio-
nes para la correcta utilizacién de los de-
fensivos. “Este ano, los cultivos sembrados
de forma temprana a inicios de setiembre,
obtuvieron poco desarrollo. Se registraron

rendimientos mds bajos, por los factores >
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JORNADA DE CAMPO

climdticos que debieron resistir numerosos
productores”, coment9.

Segtin Lépez, esto se debid a la suma
de varios factores. En ese sentido, al ini-
cio de la siembra, se conté con periodos
de muchas lluvias, suelos saturados, falta
de sol y otros escenarios, por lo que el
cultivo obtuvo un corto desarrollo. Pos-
teriormente, se avecinaron temporadas
de lluvias puntuales, en algunos lugares,
por zonas. Esta suma de diversos factores
proporcionaron un desarrollo vegetativo
no acostumbrado y los rendimientos no
llegaron a lo esperado. No obstante, en
las parcelas demostrativas de la jornada,
se adoptaron recomendaciones para que
las variedades expuestas ofrezcan un des-
empefio acorde al tratamiento recibido.

En tanto, Alfred Penner, gerente de
Sem-Agro, habl6 acerca del tratamiento
realizado en el campo demostrativo. Ex-

Ramon Lopez, técnico

P de la empresa.
o]

plicé que fueron utilizados exclusivamente
productos de Agrotec, de diversas lineas
con representacién en al mercado. Como
toda parcela igualmente se realizé andlisis
de suelo para conocer el estado en que se
encontraban para corregir los puntos débi-
les y ayudar a fortalecerlo, para conseguir
buenos resultados en la cosecha.

De igual forma, reiteré la necesidad
de tener presente el factor clima y sem-
brar variedades acordes a la época. En
este punto, se debe mencionar que las fe-
chas de siembra de los materiales fueron
en dos épocas. En la primera, el inicio
fue el 11 de setiembre. En la segunda, el
5 de octubre del 2018. La fertilizacién
de base fue realizada con productos de
Yara, Yara Mila Absoluto (04-28-08)
con 141 kg por hectdrea. En tanto, la
fertilizacién de cobertura (0-0-60) fue
de 70 kg por hectdrea.

En lo referente al tratamiento de
semilla, fue utilizado Maxim XL (Flu-
dioxonil 25 y metalxil 10g); en insec-
ticida, Maxxima HC (Fipronil 18+
Thiametoxomam 36); para inoculantes
Rizoliq Top y el Vitasoil. En cuanto con
el tratamiento quimico, en desecacion
se emplearon Kallium mds Texaro con
un Adyuvante Ul0. Asimismo, segin
los monitoreos realizados, segin necesi-
dad fueron utilizados insecticidas para
orugas, trips, tales como Quintal Xtra y
Affirm. Para chinches, fueron utilizados
Eficiente y Patriot. Para tratamientos,
seguin recomendaciones técnicas, se em-
plearon fungicidas foliares, como Apro-
ach Power, Viovan y Mazen. El evento
concluyé con un almuerzo ofrecido por la
empresa a los productores participantes.
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Recorrido

Ipta-Inbio. En la primera parada, los
productores accedieron a informacién
precisa de la mano de la Ing. Agr. Ana
Mongelés, coordinadora del Programa
de Semillas del Instituto de Biotecnolo-
gia Agricola (Inbio). En la oportunidad,
coment$ sobre las 3 variedades de So-
japar: R19, R24 y R34, con dos épocas
de siembra. Asimismo, indicé una linea
diferente de soja que se encuentra repre-
sentando comercialmente el Inbio, deno-
minada Bioceres, con el material 5.91.
Mongelos sefialé la caracteristica comtn
de las tres variedades es su resistencia a
la roya. La R19 y la R24 son de ciclo se-
miprecoz, posicionadas para inicios de
siembra desde el 10 de setiembre en ade-
lante. En tanto, la Sojapar R34 es de 1>

Alfred Penner,
gerente de Sem-Agro. PY
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ciclo precoz, para siembra desde el 25 de
setiembre en adelante. Los tres materia-
les presentan excelente potencial produc-
tivo de acuerdo a su época de siembra.
No obstante, este afio por condiciones
climdticas las variedades demostraron
un inferior resultado a lo esperado, ma-
nifestd. Destacé que R34 es la nueva va-
riedad y en su primer afio, en ensayos y
con buen clima, presenta alto potencial
productivo. El material debe ser sembra-
do en suelos de alta fertilidad para de-
mostrar su rendimiento. Con respecto
al 5.91, de Bioceres, mencioné que es un
material argentino y que es representa-
do y distribuido localmente por Inbio.
Actualmente se desarrollan siembras en
parcelas demostrativas, asi como entre-
gar a productores para que acompafien
el desempeno a campo, pensando en una
alternativa mds con materiales de RR1.

Nidera Semillas. En las parcelas
demostrativas de Sem-Agro, las varieda-
des de Nidera fueron presentadas por el
Ing. Agr. Guillermo Sann. Exhibié a los
productores cuatro variedades de soja
con tecnologias RR1 y RR2 INTAC-
TA, con dos épocas de siembra, para
que el agricultor pueda apreciar el posi-
cionamiento de los materiales, destacé.
En el recorrido, explicé primeramente
la variedad 5909, considerada lider en el
mercado. La segunda fue la 6248 RR1,
de ciclo 6.2, para siembra a partir del 10
de setiembre, para suelos de media y alta
fertilidad, ideal para apertura de siem-
bra. Posteriormente recomendé 6483
RR, un material muy destacado duran-
te la jornada por su comportamiento,
pues resistidé al tiempo severo que se

atraves6 en diciembre, con sequia y altas
temperaturas, llegando a un porte de 80
cm, por encima de otras variedades que
lograron 40 cm, destacé San. El 6483
RR es ideal para siembra temprana, con
buena ramificacién. En cuanto con el
lanzamiento, la variedad 5960 RG, per-
tenece al ciclo de maduracién 5.9, de
buena ramificacién y potencial de alto
rendimiento, alto peso de grano, para
suelos de media alta fertilidad, de buena
sanidad, indicada para siembras a partir
de 20 de setiembre en adelante. Con las
variedades INTACTA, Nidera exhibié
igualmente dos materiales: 6906 IPRO
y 6909 IPRO. La primera posicionada
para apertura de siembra, de crecimien-
to inicial rdpido, permitiendo cerrar la
melga en forma répida evitando male-
zas, con la tecnologia STS, con buena
calidad de grano y alto potencial de
ramificacién y para cierre de siembra
Sann recomendé la 6909 IPRO. Ideal
para siembra a partir del 20 de setiem-
bre, evitando suelos compactados, con
excelente ramificacién y buen peso de
granos. De 125 dias de maduracién y
recomendada en la region.

Ana Mongelds, coordinadora del Programa de
Semillas del Inbio, presento las variedades Sojapar.

N
Nidera Semillas.
Variedades Monsoy. El Ing. Agr.
Carlos Pino, encargado de las varieda-
des de Monsoy Paraguay, destacé en la
jornada cuatro variedades. Explicé que
se realizaron dos épocas de siembra
en el ensayo para exponer y observar
el comportamiento de las variedades,
tanto fenotipica como fisiolégicamen-
te, teniendo como objetivo contar con
informacién local. En la oportunidad
las variedades expuestas fueron dos
para apertura de siembra: la 6410 y
6210 y dos materiales para cierre: 6211
y 5947. Se resalt6, en primer lugar, la
época de siembra de las variedades.
En segundo caso, el tipo de ambien-
te para suelos de alta fertilidad. Se
recomendaron algunos criterios para
la densidad y el uso de la tecnologfa.
El profesional destacé los beneficios
de los materiales, todos con la tecno-
logia INTACTA. En tercer aspecto,
comentd sobre la fecha de siembra y
poblacién de plantas. Reiteré tener en
cuenta las tres opciones para que las
variedades puedan expresar mayor-
mente su potencial productivo. li»

Carlos Pino, encargado de las
variedades de Monsoy Paraguay. P
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JORNADA DE CAMPO

Genepar.

BASF con variedades Cre-
denz. El Ing. Agr. Alcides Rodriguez,
responsable técnico de semillas de la fir-
ma, menciond detalles de tres variedades
con tecnologia RR1 y una con INTAC-
TA. Inicié su presentacién con la CZ
6505 B, que cuenta con excelente caja
productiva, con méximo potencial, ideal
para apertura de siembra, desde el 10 de
setiembre en adelante, con una densidad
de plantas recomendada con 14 plan-
tas por metro lineal. La siguiente fue la
CZ 6205 B. El profesional destac6 que
la rusticidad, plasticidad y estabilidad
del material, una variedad sana, de raiz
agresiva que le permite tener tolerancia
al estrés hidrico. Estd posicionada para
cierre de siembra y es un material que se
adapta a suelos de baja y alta fertilidad.
Sobre la CZ 5907 IPRO, Rodriguez se-
fial6 que es ideal para los primeros dfas
de octubre. De ciclo precoz, de 121 dias,
con buen peso de grano, alto potencial
de rendimiento con densidad para siem-
bra de 14 plantas por metro lineal y otras
ventajas. Por ultimo, adelanté préximas
novedades en soja.

Genepar. Como firma, es nueva en el
pais, pero con tradicién y conocimiento
de campo durante 30 afios en Paraguay.
Gracias a la experiencia acumulada por
la Semilleria Agro Santa Rosa, la Coo-
perativa Colonias Unidas y la genética
del Criadero Santa Rosa de Argentina,
ofrece, variedades y tecnologia. El Ing.
Agr. Paulino Ferndndez, del departa-
mento técnico de la empresa, mencioné
aspectos de las dos variedades expuestas
en la ocasién. La primera presentada

fue la 5715 RR2 INTACTA, de ciclo

precoz, de 122 dias, de excelente com-

portamiento, de buena sanidad y con
un rendimiento interesante. El segun-
do material propuesto fue GP 5917, de
ciclo largo, con rindes interesantes, de
ciclo de maduracién de 126 dias, con
hébito de crecimiento indeterminado y
de buena ramificacién. Durante la jor-
nada, el profesional comenté sobre las
zonas, los ambientes y el peso de semi-
llas de cada variedad.

Macro Seed y Diagro con tec-
nologias de punta. Ambas empre-
sas participaron de la tradicional jornada
de soja en el campo demostrativo de Sem-
Agro. Fueron expuestos cuatro materiales
de Louis Dreyfus Commodities (LDC),
para apertura de siembra, de fecha central
y cierre; con tecnologia RR1y RR2. Fue-
ron explicados por Ariel Franco, respon-
sable comercial. El primero fue MS 6.3
IPRO. Se trata de una variedad posiciona-
da para apertura de siembra, de 128 dias
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de ciclo, con una densidad recomendada
de 12 plantas, con buen potencial de ren-
dimiento. La otra variedad, LDC 5.9, ofre-
ce tecnologfa STS de alta productividad,
de 122 dias de ciclo. En tanto, la 6.0 es
una variedad de alta caja productiva, con
eje para siembra en fecha central, con un
ciclo de madurez de 118 dias. Con respec-
to a lanzamientos, Franco indicé la 59501,
con tecnologia STS, de gran capacidad
productiva, apta para diversas regiones.
En cuanto a defensivos agricolas se refiere,
Diagro expuso su portafolio que incluyé
lineas traidas del exterior y de fabricacién
propia. Jodo Metzen, gerente de la sucursal
J. Eulogio Estigarribia de la firma, explicé
que la empresa es distribuidora de varieda-
des de soja, ademds de codyuvantes Eco-
fix, que dispone de beneficios interesantes
a la hora de ser aplicados, tales como: an-
tiespumante, dispersante, anti evaporante
y uniforme en gotas, entre otras caracte-
risticas que esta importante tecnologfa de
aplicacion ofrece. li»

Macro Seed.
o
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con

Agrofeértil
para soja. Laempresa Agrofértil apro-
vecho la jornada para exponer tres varie-

tecnologias

dades de la linea Brasmax (Linea repre-
sentada por la empresa en el pais), BMX
Brava 6663 RR (Exclusividad de ventas
por Agrofértil), BMX Valente 6869 RR
e BMX Icone 68i70 IPRO. La primera es
del grupo de maduracién 6.3, ideal para
apertura/meados de siembra y con buen
sistema radicular, lo que le permite traba-
jar en condiciones adversas. La segunda
es una variedad que otorga rusticidad en
parcelas de menor potencial, con estabili-
dad en el sistema radicular, para apertura
de siembra, del grupo de maduracién 6.7.
El tercer materiales lanzamiento de Bras-
max, el cual se caracteriza por su rami-
ficacién, ideal para apertura de siembra,
posicionado para suelos de alta fertilidad,
recomendada para suelos encharcados y
adaptada a las regiones Centro y Norte
del pafs. Las 3 variedades son Producidas

Agrotec.

Agrofértil.

por Agrofértil y van tener disponibilidad
para préjima zafra de soja.

Asimismo, Thiago Villaverde, con-
sultor técnico comercial en Paraguay de
la linea Yara, compartié informaciones
sobre el producto Yara Mila Absoluto,
empleado en las parcelas demostrativas de
Sem-Agro. Explicé que el producto es una
mezcla quimica con 8 nutrientes de alta
concentracién de calcio y azufre, brindan-
do una nutricién completa, mayor vigor
y uniformidad al cultivo, caracteristicas
importantes para la alta productividad de
la soja. El producto fue utilizado como fer-
tilizacién de base con 141 kg por hectdrea,
con una fertilizacién de cobertura de clo-
rito de potasio con 70 kg por toda el 4rea.

Agrotec aportd proteccion a
cultivos de soja con tecnolo-
gias. La firma Agrotec acompafid la tra-
dicional jornada de la firma Sem-Agro. En
la oportunidad, fue responsable de aportar
la total proteccién a los cultivos con su

42 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO s FEBRERO 2019

linea de productos para combatir con las
diversas plagas y enfermedades. Ademds,
fueron expuestas sus marcas exclusivas de
insumos, ademds de maices Pioneer, que
viene comercializando desde hace bastante
tiempo, con enfoque para ensilaje y maiz
zafrifia. En este sentido, se destacaron los
hibridos 3380 HF y 4285, con tecnologfa
Leptra y convencional para refugio. Ever-
ton Oliveira, gerente de la regién central
de Agrotec, comenté que en las parcelas de
soja fueron aplicadas productos en todos
los estadios y desde tratamiento de semi-
llas. Para esto utilizaron el producto Es-
pectrum, de la linea de Corteva, que repre-
sentan a nivel comercial. Con esta misma
marca trabajan de forma exclusiva con in-
secticidas y fungicidas, entre ellos Quintal
Xtray Exalt, dos insecticidas para plagas de
soja y maiz, enfocados a aquellas de dificil
control. De igual forma, disponen de dos
lineas conocidas de fungicidas de Corteva:
Viovan y Aproach Prima. El primero posee
una mezcla diferencial en su formulacién
y estd listo para su uso. El segundo, se em-
plea para combatir la roya. Estd recomen-
dado su uso con Unizeb Gold, una linea de
UPL, asi como el Multisitio, sugerido por
su eficiencia, ya que la mezcla no tranca los
picos en el momento de la aplicacién. Oli-
veira menciond también la marca propia
de la compaiifa con triple mezcla de fun-
gicidas: Corona, que ofrece tres principios
activos distintos para ayudar en las opcio-
nes de manejo del productor. Asimismo se
cuenta con el herbicida Texaro, diferencial
para el control de malezas de hojas ancha
y la linea Vitasoil, producto que fue utili-
zado en el suelo de la parcela demostrativa
de la jornada, asi como el lanzamiento de
la marca Mosaic, el Aspire, con mdximo

poder del boro. CA
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Capacitan sobre manejo
adecuado de defensivos
agricolas y domisanitarios

qué nimero de teléfono deben contac-
tar en caso de intoxicacién.

Durante la jornada se realizé la
préctica para la correcta utilizacién del
equipo de proteccién individual, don-
de se demostré cudles son los equipos
de proteccién minimos para productos
domisanitarios, para los defensivos agri-

colas y para manejo de depdsito, ya que
para cada caso hay un requisito especial.

Entre las recomendaciones generales
Colman destacé: Utilizar el equipo de
proteccién individual, no trasvasar los
productos, mantenerlos en su envase origi-
nal, mantener ordenado un depésito, con-
tar con equipo de proteccion individual al
realizar estibas, realizar la limpieza de los
equipos, no reutilizar los equipos sin ha-

berlos lavado y contar con guantes especi-
a Cdmara de Fitosanitarios de reaccionar ante eventuales casos  ficos para productos quimicos como el de

y Fertilizantes (CAFYF) y de intoxicacién. nitrilo o que sea resistente. CA
el Ministerio de Agricultura También se explicé sobre primeros . . .
, R & . , P . . P. i Miguel Colman, coordinador de
y Ganaderfa realizaron una auxilios, sintomas de intoxicacién y a programas de CAFYF, durante
jornada técnica sobre “Manejo adecuado la demostracion practica.

e

de defensivos agricolas y domisanitarios”,
dirigido a funcionarios de servicios ge-
nerales de la Direccién de Extensién
Agraria (DEAG).

La capacitacién se realizé el pasa-
do 11 enero en el local de la DEAG en
San Lorenzo y estuvo a cargo del Ing.
Agr. Miguel Colmén, coordinador de
programas de CAFYF, quien orientd
sobre: Conceptos bdsicos, descripcién y
reconocimiento de defensivos agricolas
comunes, domisanitarios y prevencién
de riesgos.

El orientador enfatizé sobre la
importancia de utilizar los equipos
de proteccién individual para mini-
mizar los riesgos, y cémo manejarlos
posterior al uso, ademds de la forma

Nl
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BOX EMPRESARIAL

Automaq habilita servicios

de asistencia técnica y
repuestos John Deere las

f

utomagq, representante de la
marca de Maquinaria Agri-
cola John Deere en nuestro
pais, anuncié para uno de
los periodos de cosecha mds intenso
del afio, su campana Plantén 2019 con
el lema “Tu John Deere no para, Noso-
tros tampoco”. Desde el mes de enero
y hasta finales de marzo, la Divisién
Agricola de Automaq pone a disposi-
cién de sus clientes agro-productores
el servicio de soporte via telefénica

hs para la cosecha 2019

las 24 horas del dia y los 7 dias de la
semana a través de las lineas gratuitas
0800 11 00 11 o *6627 desde las tele-
fénicas Tigo y Personal.

Como de costumbre, la firma en-
tiende y se adapta a las necesidades
de sus clientes buscando ser un aliado
estratégico y ofrecerles soluciones a lo
largo de todo el ano.

Para acompanar el ritmo vertiginoso
de esta época, Automaq John Deere pone
a disposicién de sus clientes, ademds del
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soporte 24 hs para emergencias, horario
extendido de atencién en sus sucursales
de todo el pals y refuerzo en la cantidad
de colaboradores ofreciendo asi mayor
agilidad en atencién del 4rea de repuestos,
y servicio de soporte para emergencias.

Los productos mds solicitados en
este periodo son los repuestos origina-
les: lubricantes, filtros, grasas, aditivos,
refrigerantes, entre otros.

Automaq y John Deere ofrecen una
propuesta de primer mundo en mate-
ria de tecnologia, equipos y servicios,
siempre con el propésito de seguir
afianzando su vinculo con los clientes
y con el campo paraguayo. La Divisién
Agricola cuenta con seis sucursales en
nuestro pafs, distribuidas en Fernando
de la Mora, Filadelfia, Pedro J. Caballe-
ro, Campo 9, Santa Rosa y Nueva Es-
peranza, demostrando su apuesta por el
desarrollo de nuestro pais.

Mids informacién se encuentra
disponible en la direccién www.auto-

magq-jd.com.py CA
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La inspeccion de la produccion
garantiza la calida

La inspeccion de los productos representa un elemento fundamental del control de calidad. Esta
practica da Iugar a la verificacion de calidad de los mismos y consiste basicamente en la inspec-
cion téenica, precisa y profesional para resguardar y garantizar que el producto final llegue a
destino en las mejores condiciones, teniendo siempre como prioridad las exigencias del mercado,
explico Ivanir Ernani, gerente de Control Union Paraguay, sucursal Ciudad del Este.

omenté que el procedimiento
es muy amplio y abarca toda la
cadena agricola, desde la pro-
duccién en campo, almacenaje
de los granos, industrializacién de pro-
ductos e inocuidad de la mercaderfa en su
estado final. “Control Union brinda las ga-
rantias y confianza a todas las partes intere-
sadas en que un producto, proceso, servicio u
otro cumpla con los estdandares exigidos. Esto
implica que el productor que tome este tipo
de servicios trazard objetivos claves como es-
tar al tanto de la calidad del producto en
origen, captar los puntos criticos dentro de la
produccion y almacenamiento de los granos
y asi obtener certeza de la seguridad de la
calidad de sus productos”, explicé Ernani.

lvanir Ernani, gerente de
Control Union Paraguay,
sucursal Ciudad del Este.

Informé que el servicio se destaca

por el costo-beneficio, ya que los costos
son minimos y permite seguridad a la
comercializacién de los granos, ademds
hace posible una rdpida reaccién para
corregir cualquier anormalidad, dando
lugar a productos estandarizados, segin
exigencias del mercado, con rastreabili-
dad bien definida y transmisién de con-
fiabilidad a los consumidores.

El ejecutivo de Control Union in-
formé ademds que los procedimientos
y las verificaciones de las mercaderias
se efectian con profesionalismo y ga-
rantia para la tranquilidad del cliente.
Estas herramientas les permite rapi-
dez, seguridad y precisién en los resul-
tados obtenidos. Dijo también que el
servicio ofrece un valor agregado a la
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mercaderfa, asegurando y certificando
la calidad de la misma.

Por ultimo, el profesional dejé como
recomendacién acceder a la inspeccién
de la produccién en general y a las me-
todologias para adecuarse a los estdnda-
res nacionales e internacionales, para asi
cumplir con las exigencias del mercado
global. También representa una forma
de transmitir seguridad al consumidor
final con excelencia en calidad.

Los servicios de inspeccién de la
produccién incluyen: Control Integrado
de Plagas, Control de Calidad en Ori-
gen (FOB-FAS), Control de Calidad en
Fertilizantes (FOB-FAS) y Expurgo en
Granos Sistema de Inyeccién Gas. CA

Texto y fotos: GENTILEZA.
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SERVICIO DE INSPECCI()N DE LA
PRODUCCION EN GENERAL

Ofrecemos una gama de servicios, desde origen hasta destino,
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JORNADA DE CAMPO

sta es la segunda zafra de
arroz en la estancia 7 Puntas,
donde el afio pasado GPSA
vio los primeros frutos de un
proyecto a largo plazo y al que apunta
con mucha fuerza. Para llevar adelante
el desarrollo agricola en una zona inédi-
ta para la agricultura y mds relacionada
a la crfa de ganado vacuno, el grupo
empresarial decidié orientar una fuer-
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El Grupo GPSA y Arrozal mostraron los trabajos que
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llevan adelante para desarrollar el cultivo de arroz en
suelo chaqueno, en una jornada técnica que se realizo
el pasado 25 de enero en la estancia 7 Puntas, ubicada
en el departamento de Presidente Hayes. Productores,
representantes de diversas empresas privadas, y auto-
ridades del sector publico fueron parte del evento.

te inversién con el objetivo de generar
un gran impacto econémico en la zona.
Ademds entabl4 una alianza con Arrozal
S.A., firma de amplia trayectoria y espe-
cializada en el cultivo del cereal.
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Actualmente, la produccién de arroz
en suelo chaquefio es una realidad, con
rendimientos que superan el promedio
obtenido en la Regién Oriental. El pro-
yecto cuenta con el asesoramiento técni-
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co del Ing. Agr. Héctor Ramirez, direc-
tivo de la empresa Arrozal S.A., quien
liderd la ejecucién de la obra. Es impor-
tante recordar que un trabajo de ingenie-
ria logré adecuar el suelo de la estancia 7
Puntas y su alimentacién hidrogréfica a
través del Rio Paraguay. Ademds, antes
de iniciar los trabajos se analizé la preser-
vacién de la fauna y la flora del lugar. Si
bien el proyecto inicié hace varios afios,
con los estudios de factibilidad realiza-
dos por consultoras internacionales y la

Sembrando Innovacion
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obtencién de los permisos requeridos, las
primeras 800 hectdreas de arroz fueron
sembradas durante el 2017 y cosechadas
en el 2018. Para la zafra 2018 — 2019 se
habilitaron 1.000 hectdreas més. El plan
original contempla una expansién anual
de 2.000 hectéreas, hasta llegar a una su-
perficie de 10.000 hectdreas destinadas
al cultivo del cereal.

Las  caracteristicas  del  cli-
ma de la regién, la estabilidad del
Rio Paraguay para el riego, y la in-

fraestructura instalada por GPSA para
trabajar con el arroz son algunos de
los factores que pueden determinar el
éxito de esta iniciativa. Al sumarse la
mano de obra calificada se puede es-
perar el desarrollo de esta zona del 1>

Graciano Pereira,
presidente del Grupo GPSA.

=F

cosechando exitos

Consultoria’- ‘Secado y Almacenamlento
d_e Granos - Produccién - Comercm

n Arrozal S.A.

Ruta 1 - Km 308
Coronel Bogado, Paraguay
Cel.: 0981 819 799
E-mail: secretaria@arrozalsa.com.py




Nuevo silo de acopio.

Chaco, y su transformacién en un im-
portante productor de alimentos.

Graciano Pereira, presidente del Gru-
po GPSA, destacé la importancia del
proyecto para esta regién del pafs, por la
generacion de mano de obra que implica
un emprendimiento de esta envergadura.
“Estamos muy motivados, porque de esta
Jorma estamos generando mano de obra.
Esta region necesita proyectos que puedan
dar inicio a un nuevo polo de desarrollo
sostenible. Hay mucha gente pendiente y
prendida a la cadena de trabajo que esta-
mos llevando adelante”, expresé.

La produccién de arroz del esta-
blecimiento es comercializada en mo-
linos ubicados en el estado brasilero
de Mato Grosso del Sur. Igualmente,
la empresa apunta a exportar a otros

Héctor Ramirez, directivo
PY de la empresa Arrozal S.A.

mercados y no depender exclusiva-
mente de un solo destino. “Nosotros
estamos mirando hacia el futuro. La
produccion de arroz ird creciendo en el
pats, y el consumo crece a nivel mundial.
Por eso nos embarcamos en este proyecto,
mirando a largo plazo”, explicé.

El emprendimiento iniciado por
GPSA puede transformarse en un mo-
delo para otros productores de la Re-
gién Occidental. Con el desarrollo, las
investigaciones e inversiones realizadas,
la empresa pretende que otros ganaderos
de la zona vean a la produccién de arroz
como una alternativa viable. “Estdn inte-
resados en saber cémo va nuestro proyecto,
para que ellos puedan replicar en sus res-
pectivos establecimientos”.

Ajustes para llegar al objetivo. El
Ing. Agr. Héctor Ramirez, una de las
voces mds autorizadas en Paraguay para
hablar sobre el cultivo de arroz, sefald
que el primer afio en 7 Puntas fue apro-
vechado para observar qué ajustes son
necesarios para la produccién. “Los gue
estamos dedicados a la agricultura sabe-
mos muy bien que son varios los factores
que se pueden presentar en el proceso, y que
se requieren ajustes para obtener los resul-
tados que uno espera’.

Los rendimientos logrados durante
el primer afio de arroz fueron satisfac-
torios, y las primeras cosechas del 2019
generan aun mds entusiasmo. Ramirez
menciond un paralelismo con los inicios
de la produccién de arroz en la cuenca
del Rio Tebicuary, entre el 2002 y 2003.
“Creo que en ese tiempo no habia mds de
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300 hectdreas de arroz, y hoy debe estar
rondando por las 60.000 hectdreas. Ha-
biamos iniciado con incertidumbre, y ac-
tualmente estamos cosechando éxitos con
las empresas que estdn presentes en esa
gona. Creemos, con total certeza, que este
proyecto lo sacaremos adelante y vamos
a crear un nuevo polo de desarrollo para
nuestra gente”, SOStUvo.

Antes de iniciar el recorrido por
las parcelas, el investigador sefialé que
el objetivo de la jornada es mostrar el
campo, analizar el potencial que ofrece
y las dificultades que se encuentran en
el lugar. Sefalé que, en muchos casos,
pueden tener las condiciones agrond-
micas y técnicas para producir, pero se
presentan otro tipo de dificultades por
estar alejados de ciertas facilidades que
requiere la produccién.

Recorrido por las parcelas. Du-
rante el recorrido se mostré el desarrollo
del cultivo, con parcelas en fase inicial y
otras listas para ser cosechadas. La jorna-
da incluyé cuatro paradas. En cada una,
los participantes recibieron el detalle de
los trabajos desarrollados en el lugar.
Igualmente, tuvieron oportunidad para
realizar consultas a los responsables del
proyecto. “Decidimos presentar cuatro
paradas principales, para ver diferentes es-
tadios del arroz”, explicé Fabidn Pereira,
director comercial de GPSA.

En la primera parada explicaron la
implantacién del arroz, en una superfi-
cie con cultivos de 20 a 30 dias de I

Fabian Pereira, director
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desarrollo. En la segunda estacidon se
dio a conocer los cuidados agronémi-
cos realizados, en una parcela con poco
mds de 60 dias. Posteriormente, los visi-
tantes fueron dirigidos para observar la
cosecha. El recorrido culminé en el silo,
donde comentaron sobre las dificultades
para construir sobre el suelo de la zona.

El Ing. Agr. Martin Pereira, gerente
de produccién agricola de GPSA, sefia-
16 que el grupo empresarial tuvo que
invertir en la preparacién de caminos
para el ingreso a la propiedad, ya que
anteriormente el acceso solo era posible
por via fluvial. La firma ademds invir-
ti6 para que la distribucién de energia
eléctrica llegue hasta el lugar, que es un
insumo indispensable para la produc-
cién de arroz.

Con respecto a la implantacién, el
Ing. Héctor Ramirez sefialé que lo im-
portante es el establecimiento del cultivo.
Es decir, colocar cada planta en su lugar.
Al trabajar en campos bajos, ficilmente
inundables, la siembra representa dificul-
tades. Primeramente se debe eliminar el
micro relieve del terreno para poder dre-
nar en el momento adecuado, explicd.

Si bien se tenia previsto llegar a las
2.000 hectdreas desarrolladas para esta
zafra, finalmente se pudo alcanzar 1.800
hectdreas. La primera siembra se realizé
del 23 de agosto al 12 de setiembre, en
un drea que al momento de la jornada se
encontraba en plena cosecha. Posterior-
mente ya no se logré ingresar con sem-
bradoras a las demds parcelas, debido a
las lluvias que cayeron en forma intensa.
Ramirez mencioné que en solo 15 dfas
registraron 450 milimetros de agua.

En las parcelas en las que no se pudo
ingresar con sembradoras, se decidié

il T R S

cultivo de arroz lo que vale es el tiempo.
Es cuando tenemos que poner sobre la ba-
lanza ambas cosas: plantar con mdquina
fuera de época o sembrar en su época. No-
sotros sembramos el 50% al voleo para no
salir de la época”, coment.

Una de las dificultades del sistema de
produccién es la recepcién del arroz y el
secado. Por eso se trata de distribuir la
siembra, de modo a repartir también los
momentos de cosecha “Nosotros hubiése-
mos sembrado todo entre agosto y setiembre,
que sabemos que es la mejor época para
sembrar. Pero, cdmo recibo todo ese arroz.
Es necesario distribuir un poco”, senald.

En la segunda parada se explicé los
trabajos defensivos realizados. Ramirez co-
ment6 que los controles son llevados a cabo
posterior al monitoreo de las parcelas. Es
decir, no se realiza ningtin tipo de aplica-
ci6én por calendario, tanto para el manejo
de malezas, plagas y enfermedades.

Para el control de Pyricualia, que es
la principal enfermedad que afecta al
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avanzar con el cultivo al voleo. “En el

Estacion de bombeo.

~

Martin Pereira, gerente de
produccion agricola de GPSA.

arroz, en hoja se empled el fungicida Tri-
ciclazol, y en floracién se utilizé el pro-
ducto Priori Xtra. En lo referente a pla-
gas, principalmente el chinche, Ramirez
explicé que buscan controlar en la fase
inicial, para lo que aplican una combina-
cién de productos muy efectiva.

En la tercera parada, los partici-
pantes pudieron presenciar la cosecha
de arroz en suelo chaquefio. Ramirez
menciond que iniciaron los traba- II»
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Participantes posan al final de jornada.

jos de colecta el pasado 7 de enero, con
tres mdquinas. En esta fase del cultivo
es importante tener en cuenta el punto
de humedad ideal, que se encuentra en-
tre 23% y 24%, explicd. ‘A medida que
se cosecha, estamos incorporando la paja
al terreno. Esperamos también meter
animales para poder hacer casi el mismo
trabajo, es decir, incorporar al suelo los
residuos de la cosecha’.

El recorrido culminé en el silo, don-
de el Ing. José Franco, de la empresa
Delta Ingenierfa, dio detalles sobre el
proceso de construccién de la estructura
de almacenaje. Mencioné que construir
en el Chaco es un desafio, por el tipo
de suelo y las condiciones climdticas
principalmente. El terreno contiene una
pelicula muy fina a la que se denomina
limo, que ante la presencia de agua des-
aparece, explicd. “Cuando uno construye
sobre este tipo de suelo, lo mds importante
que tenemos que saber es que no debemos
meternos a pelear con el agua’, expresd.

A pesar de las condiciones mencio-
nadas, el silo se construyé en tiempo
récord. Todo el trabajo fue desarrollado
por paraguayos, con cdlculos, construc-
ciones y soluciones locales, manifesto.

Potencial del Chaco. El desarro-
llo agricola del Chaco es una realidad.
Durante la jornada técnica se pudo com-
probar que es posible producir arroz,
con calidad y rendimiento excelentes.
Para GPSA, 7 Puntas es considerada
como una unidad productiva muy bue-

na, sefialé Fabidn Pereira. Con el manejo
adecuado se puede llegar a producir de
10.500 a 12.500 kilogramos por hectd-
rea, menciond. “Hoy estamos cosechando
12.500 kilogramos por hectdrea en cha-
cra. Esto demuestra que el Chaco tiene ese
potencial productivo, existe la capacidad
para producir”.

Para esta zafra la empresa sembré
arroz en 1.800 hectdreas. Los respon-
sables del proyecto pudieron sistema-
tizar las parcelas, para permitir que el
agua llegue a toda la superficie. Perei-
ra recordé que estos campos eran to-
talmente inundables, situacién que se
logré manejar con la sistematizacidn.
Incluso se pudo habilitar alrededor de
50 kilémetros de camino, que llega a
la Ruta N° 5.

José Franco, de
Delta Ingenieria.
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La produccién de arroz puede ser una
opcidn para el ganadero chaquefo de esta
zona, ya que actualmente sus campos no
generan gran rentabilidad por la escasa
carga animal que permite. “La produc-
cidn de arroz es muy viable. Solo hace falta
una politica del Estado para habilitar ca-
minos y hacer llegar la energia eléctrica a
ciertos campos que hoy tienen. Sin energia
eléctrica no se puede desarrollar”, sefiald.

Con la sistematizacién de las parcelas
se logrd aprovechar el agua que requiere
el arroz para su desarrollo. El excedente
de agua regresa a los canales principales
y vuelve al Rio Paraguay. De esta forma
se emplea solamente lo necesario, que es
una capa de 10 a 15 centimetros. “Cuan-
do los campos eran inundables, el agua lle-
gaba a dos metros”, expresé.

Otra de las ventajas que ofrece el
Chaco para la produccién de arroz es la
luminosidad, factor indispensable para el
desarrollo de este cultivo. Por otra par-
te, requiere un clima caluroso y himedo
para germinar, condiciones que se en-
cuentran en la region.

GPSA destiné una fuerte inversion a
este proyecto, por lo que actualmente es
posible apostar a la produccién de arroz
en 7 Puntas. Ademds de la sistematiza-
cién de las parcelas, la habilitacién de ca-
minos, y la distribucién de energia eléc-
trica, la empresa monté un silo con una
capacidad de almacenamiento cercana a
las 15.000 toneladas de granos, lo que les
permite manejar prcticamente el 100%
de su produccién actual. La firma pro-
yecta la instalacién de un molino, con el
objetivo de procesar el cereal en el lugar
y sacar al mercado arroz blanco.

El director comercial de GPSA sos-
tuvo que se debe mirar a la agricultura
como herramienta de desarrollo. Men-
ciond ejemplos de comunidades que pu-
dieron crecer con la expansién agricola,
como fue el caso de Santa Rita o J. Eu-
logio Estigarribia. En contrapartida, ciu-
dades en las que no prosperé o no llegd
esta actividad se muestran con mucho
menor dinamismo. “La agricultura gene-
ra flujo constante y fuerte. Hay que mirarle
a la agricultura con carifio, fomentarla’,
manifestd.

Productividad en 7 Puntas. Las
primeras parcelas cosechadas en el 1>
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establecimiento arrojaron un rendimien-
to superior al que se obtuvo el afio pasa-
do. El Ing. Héctor Ramirez adelantd que
probablemente cierren con un promedio
de 10.000 kilogramos por hectdrea o
incluso superior, de arroz limpio y seco.
Faltan adn otras 4reas por colectar, que
en el momento de la jornada se encon-
traban en fase vegetativa, para tener una
media general de las 1.800 hectdreas.
Sin embargo, el técnico senalé que es
muy dificil que se llegue a los nimeros
de las primeras cosechas, ya que la siem-
bra fue tardia y la calidad de cultivo no
tue la ideal. “El asio pasado cerramos con
un promedio general de 8.700 kilogramos
por hectdrea. Creo que este afio podemos
mantener ese promedio, ya que la alta pro-
ductividad que me dio este primer lote va a
compensar lo que pueda bajar el otro lote”.

El técnico mencioné que es posible
mejorar el rendimiento, si se realizan
todos los procedimientos en las condi-
ciones adecuadas. En ese sentido sefalé
que tuvieron bastantes dificultades en la
distribucién de plantas y fertilizantes. El
costo de produccién en 7 Puntas se en-
cuentra entre 1.400 y 1.450 délares por
hectdrea, sefald. El precio del arroz es el
factor que determina el punto de equili-
brio. “Si estd a 200 délares por tonelada,
tenemos que llegar a una produccion pro-
medio de 7.000 kilogramos por hectdrea
para compensar”.

La rotacién serd de gran importancia
para la sostenibilidad del 4rea. El técni-
co sefialé que la soja podria entrar para
corregir algunos problemas que se tienen
en el suelo, ademds de aprovechar la es-
tructura que ya se encuentra disponible.

Investigacion. Ademds de haber
iniciado con la produccién comercial de
arroz, la empresa Arrozal lleva adelante
un trabajo de investigacién que tiene por

objetivo buscar los ajustes tecnoldgicos
de manejo del cultivo. Ramirez mencio-
né que tienen ensayos con fertilizacién,
y pruebas de productos para el control
de plagas y enfermedades.

Por otra parte, en este estableci-
miento se realizan ensayos para el re-
gistro de nuevas variedades de las li-
neas introducidas por Arrozal hace 5 a
6 afos. Esta es una de las regiones en la
que se ¢jecutan las evaluaciones de los
materiales, ademds de Misiones e Ita-
pud. “Son tres regiones, que exige como
minimo las normativas para el registro de
variedades”, comentd.

Arrozal cuenta con materiales del
Centro de Investigacién Agricola Tro-

P Varias empresas aprovecharon para exhibir maquinarias.
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Momentos de la
cosecha en 7 Puntas.

pical (CIAT), del Fondo Latinoame-
ricano para Arroz de Riego (FLAR),
y de la firma Adecoagro. Estas son las
tres fuentes de introduccién de lineas
para la obtencién de variedades na-
cionales.

En la seleccién se busca caracte-
risticas agrondmicas, como el ciclo de
la planta, la resistencia al vuelco, y la
produccién superior a la variedad que
actualmente se emplea a nivel local.
También se tiene en cuenta la calidad
industrial del grano, donde el pari-
metro es lo que busca el mercado in-
rendimiento,
calidad industrial, y calidad culinaria”,
sintetizé. CA

ternacional. “Buscamos
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Rizobacter reunio en
convencion a funcionarios

izoweek, fue la primera con-

vencién de Rizobacter que

reunié a colaboradores de

tres paises: Argentina, Bra-
sil y Paraguay. Conferencias, talleres
de enfoque y determinacién fueron las
caracteristicas que impregnaron la pri-
mera convencién Rizoweek, celebrada
por Rizobacter entre los dias 21 y 25
de enero 2019, en Salto Bandeirante,
en Parand Brasil.

La convencién ofrecié talleres, con-
ferencias e intercambio de experiencias
con el fin de alentar al equipo de ventas
a obtener mejores resultados a lo lar-
go del ano. Los temas tratados fueron:
Planificacién estratégica, organizacién,
marketing personal, gestién del tiempo
y autoconocimiento. A demds, se desafio
a los empleados a participar en activida-
des estratégicas grupales.

El Rizoweek también conté con
momentos de ocio y diversién. El even-

. RIZOBACTER

to fue un éxito y la expectativa ya es
genial para la edicién del préximo afo.
En la oportunidad se destacé también
la semejanza que existe entre Rizobac-
ter Paraguay y Rizobacter Brasil, en
tecnologia de produccién, productos

A RIZOBACTER

utilizados, ideas y forma de trabajo de
los productores, entre otros aspectos,
que hacen que se pueda generar una si-
nergia entre ambos paises, compartien-
do conocimientos, ensayos e incluso
clientes en comtn. CA

60 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « FEBRERO 2019

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Fertilizante

Micro
PZ

T el

c_le tus cuH:Nosf-. 5

Microstar PZ, ¢l fertilizante microgranulado que promueve la rapida disponibilidad y
absorcion de los principales nutrientes concentrando energia para el mejor arranque.

+ Se aplica junto a la semilla

+/ Nutricion precisa y balanceada (N. P. S. Zn)
+/ Crecimientos rapidos y uniformes

v/ Mejora la logistica de siembra

Microstar PZ, energia que enciende a todos tus cultivos

www.rizobacter.com '- RIZOBACTER




T Eveves T
DLS Motors llega a Cludad del Este

LS Tractor

ES) wotors

Momentos de la inauguracion.

LS Motors, del Grupo De La

Sobera, representa y distribu-

ye en Paraguay marcas como

GAC Motor y LS Tractor.
Mediante una alianza con VRC Bussi-
ness Group S.A., la concesionaria lleva
adelante su estrategia de expansion en
el mercado local, y llega a una plaza de
gran importancia para el rubro automo-
tor y de maquinarias agricolas.

Nelson Ojeda, gerente comercial de
DLS Motors, mencioné que la conce-
sionaria apunta a tener presencia en las
principales ciudades del pais. “El desafio
para este afio es la apertura de nuevos pun-
tos de ventas a nivel pais. Sin lugar a dudas,
Ciudad del Este es un lugar referente en el
drea comercial para cualquier rubro, y mds
todavia en el rubro automotriz”, expreso.

El amplio complejo inaugurado
estd ubicado en el kilémetro 7 de la

En alianza con VRC Bussiness Group S.A., DLS Mo-
tors habilito una nueva sucursal en Ciudad del Este. La
ceremonia de inauguracion se llevo a cabo el pasado 7
de febrero, con presencia directivos y funcionarios de
ambas firmas. Con esta alianza comercial la empresa
continda su expansion en el mercado nacional.

avenida Republica del Perd. En el lu-
gar estd disponible la gama completa
de SUV de GAC Motor, con vehicu-
los de contrastada calidad, innovadores
disefios, y dotados de las mds actuales
tecnologfas de la industria automotriz.
El portafolio de la marca estd compues-
to actualmente por cinco modelos: el

GS3, GS4, GS5, GS7 y GS8.
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GAC Motor es representada en el
pais por la concesionaria desde hace tres
anos. En este corto periodo, la marca
gand un importante espacio en el mer-
cado. Sus productos tienen el soporte de
DLS Motors, que se encarga de brindar
un completo servicio de posventa.

Si bien GAC Motor ya tenia presen-
cia en Alto Parand, con la nueva sucursal

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Directivos de DLS Motorsy ,

se busca un crecimiento importante en
este departamento. Ademds de exhibir
toda la gama de productos, la empresa
VRC Bussiness Group S.A. estd prepa-
rada para brindar los servicios de pos-
venta a los clientes de DLS Motors. “Es
muy importante para poder proyectar la
marca, para que la gente se acerque con
confianza, y no solamente se lleve un pro-
ducto de altisima calidad, sino también

Nelson Ojeda, gerente
PY comercial de DLS Motors.

VRC Bussiness Group S.A. '}

reciba una atencién y un servicio de pri-
mer nivel”, senalé Ojeda.

Otra de las marcas representadas por
DLS Motors es LS Tractor, que en pocos
meses de presencia en el mercado nacional
pudo lograr una importante participacién
en las principales zonas productivas.

Con mds de 25 afios de trayectoria en
la regi6n en el rubro automotor, VRC Bus-
siness Group S.A. cuenta con un sistema

Vladimir Riveros, directivo

de VRC Bussiness Group. PY

inmediato de respuesta para satisfacer las
necesidades de los clientes. Su equipo hu-
mano estd capacitado para asesorar sobre
los modelos de las camionetas de la marca
GAC Motor. La empresa trabaja las 24 ho-
ras, con servicio de asistencia personalizada.

Vladimir Riveros, directivo de VRC
Bussiness Group S.A., agradecié la con-
fianza depositada en la firma para la dis-
tribucién de los productos de DLS Mo-
tors. “Vamos a tratar que esta marca sea
reconocida en Alto Parand, y que realmen-
te sean ustedes, las personas que estdn hoy
aqui, las que nos ayuden a crecer. Es una
marca que tiene tres anos o 100.000 kils-
metros de garantia. Estd a disposicion y al
alcance de todos, con planes de financiacion
que incluso llegan a los 60 meses”. CA
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grofértil S.A. es una empresa
que cuenta con 25 afios pre-
sente en el mercado paragua-
yo, desarrollando productos
de calidad, buscando responder con la
mayor eficiencia a los requerimientos de
sus clientes.

Devanir Ribeiro, gerente de marke-
ting de la empresa manifesté que Agro-
fértil se preocupa continuamente por el
desarrollo de la agricultura paraguaya.

Estd en la busqueda permanente de
las dltimas novedades para los clientes  tualmente la firma cuenta con un total  técnico e innovaciones. Emplea a unos
y cada vez mis cerca de los mismos. Ac-  de 23 silos en el pais, asesoramiento 480 funcionarios. li»

Devanir Ribeiro, gerente de marketing e Agrofeértil.

SIGEY)

Ul B GiT
B ENTRTIS AN

Stand del Sistema de Gestion
de Envases Vacios (Sigev).
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CONSTRUYENDO LA
PRODUCTIVIDAD
« DEL MA(Z

La jornada de campo desarrollada

en el Silo Naranjal se realizé por tercera
vez consecutiva. Durante los dos dias de
duracién del evento, asistieron alrede-
dor de 400 personas. En cada evento los
anfitriones ofrecen mds informacién so-
bre las nuevas tecnologfas, para que los
agricultores conozcan las herramientas
disponibles que ayudan a incrementar la
productividad.

Comenté que en el recorrido los
participantes pudieron ver empresas
como, Siagro y Jacto, donde se desta-
caron las novedades y recomendaciones
sobre tecnologifa de aplicacién. Kurosu
& Cia. estuvo presente con las noveda-
des en maquinarias agricolas de John
Deere, para cosecha. No faltaron los
nuevos hibridos de maiz de Agroeste
y las variedades en genética de soja de
Brasmax, Don Mario, Monsoy y Nide-
ra Semillas, que fueron presentados en
dos fechas de siembras. Realizaron ade-
mds la presentacién de productos para
la proteccién de los cultivos, con herbi-
cidas, insecticidas, fungicidas y otros.
También de las soluciones y sugerencias
para la nutricién adecuada y oportuna
de las plantas.

El evento incluyé las recomendacio-
nes para la gestién de envases vacios de
defensivos agricolas, con el Sistema de
Gestiéon de Envases Vacios (SIGEV).
“Los temas de las salidas de campo son
seleccionados de acuerdo al interés y las
necesidades actuales de los agricultores.
Los clientes nos piden variedades de soja
e hibridos de maiz, control efectivo de en-
fermedades como roya y manchas foliares,
programas de control de enfermedades y
plagas. También urgen capacitacion sobre
responsabilidad social y ambiental, donde

ponemos a disposicion el SIGEV, de ma-
nera que el agricultor sepa coémo tiene que
hacer su parte del trabajo para el reciclaje
de los envases vacios y proteccion del am-
biente”, agregé el gerente de marketing.

Construyendo Productividad
de Maiz. “Para que los hibridos pue-
dan expresar su mayor potencial produc-
tivo tenemos que hacer un buen manejo.

Iniciar por la cultura anterior dejan-
do el maiz libre de plagas y malezas.

Sembrar una semilla de calidad para
tener nimero de semilla ideal por hectd-
rea a una velocidad de siembra adecua-
da media de 6 km/h y una profundidad
ideal entre 4-5 cm y también sembrar
semillas tratadas para control inicial en-
fermedades y plagas.

De esta forma en el estadio V1/V2
vamos a proteger el potencial productivo
principalmente de las plagas siendo que
la principal es chinche.

Joel Peters, del Departamento
de desarrollo de Agrofértil. PY
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Explicaciones sobre la productividad del maiz.

En estadio V4/V6 donde se define
inicio de la produccién hacer los con-
troles fitosanitario contra Plagas, male-
zas (utilizacién limite del Roundup) y
también la fertilizacién nitrogenada en
cobertura para que los maices expresen
su mayor potencial de productividad.

Con los primeros pasos bien hechos
en estadio V6/V8 si define didmetro del
tallo/ndmero de hileras /mazorca.

En el estadio V8/V10 haremos la pri-
mera aplicacién de fungicidas y antes del
florecimiento haremos la segunda aplica-
cién de fungicidas.

Estos cuidados bésicos de los hibridos
bien hechos traen al productor una ma-
yor productividad”, manifesté el técnico.

Control de enfermedades y
plagas. Para los maices que tienen
una buena calidad de hojas la recomen-
dacién es una aplicacién de fungicida
como el hibrido AS 1633 PRO3 y Re-
fugio 3700 esta aplicacién puede ser
hecha en estadio V8/V10, hibridos con
buen potencial productivo pero que
exigen dos aplicaciones de fungicidas
como a ese AS 1777 PRO3 hacer dos
aplicaciones la primera en estadillo de
estadio V8/V10 y la segunda antes del
florecimiento o dltima posibilidad de
entrada del pulverizador.

Agroeste con el
portafolio zafrina 2019

resenté cuatro hibridos AS 1633
PRO3, AS 1777 PRO3, Refugio
3700 RR y el nuevo hibrido que es AS
1844 PRO3 (Aun en proceso de eva-

luacién). li»>
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AS 1633 PRO3: hibrido precoz con
sus puntos fuertes, calidad de grano, sa-
nidad de hoja, buen tallo y alto potencial
productivo.

AS 1777 PRO3: hibrido super precoz
con sus puntos fuertes, calidad de gra-
nos, excelente tallo y raices profundas y
buen potencial productivo, es uno de los
hibridos m4s sembrado hoy en Paraguay.

AS 1844 PRO3: hibrido precoz, de
lanzamiento. Sus puntos fuertes: calidad
de grano, sanidad de hoja y tallo con alto
potencial productivo. Viene para sumar
el portafolio de maiz de Agrofértil.

Refugio 3700 RR: hibrido precoz,
buena sanidad de hojas y tallo, alto po-
tencial productivo. “Sembrar refugio es
importante para mantener las tecnologias
con potencial ideal de control de las plagas.
Al comprar nueve bolsas de VI3PRO se
debe adquirir una bolsa de refugio, mante-
niendo la proporcién de 9 a 1”.

“Hoy con este portafolio, Agrofértil tie-
ne los mejores hibridos para atender todas
las necesidades de los productores, con exce-
lencia en calidad de granos”.

La nutricion completa
con la Linea Fertilize

L a presentacién de las caracteristi-
cas, ventajas y recomendaciones
sobre el Programa Nutricional con
productos de la Linea Fertilize estuvo a
cargo de Jhony Stipp y Gerson Pudell.
Presentaron el TopBox TS2, un practi-
co y completo tratamiento de semillas

* 2l = - b

Jhony Stipp durante la presenta

cion de la Linea Fertilize.

Sebastiad Da Rosa, gerente de semillas,
mostro el portafolio Agroeste Zafrifia 2019.

J

Edgar Duarte,
de Agroeste.

de soja del mercado. Tiene alta tecnolo-
gia y combina el AltiMix 4, un insecti-
cida y fungicida curasemilla de amplio
espectro de control.

El TopSeedCoMo, un bioestimu-
lante especialmente formulado para
el tratamiento de semillas y aplicacio-
nes foliares, que estimula el desarro-
llo radicular y mejora la germinacién
y vigor del cultivo. También ayuda a

B8 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « FEBRERO 2019
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Henrique Sarabia, habld de
Biotecnologia VT3PRO.

las plantas para soportar el estrés bid-
tico y abidtico.

Destacaron el Quanod Extra, un
inoculante acuoso para el tratamiento
de semillas de soja que incorpora Fac-
tores Nod en su formulacién y utiliza
al Bradyrhizobuim japonicum como
agente bioldgico, lo que permite una
fijacién mds eficiente de nitrégeno.
También el AcquaProtector, una mez-
cla de polisacdridos y polimeros que
protege a las bacterias inoculadas de la
deshidratacién provocada por el medio
ambiente y nutre las bacterias, ademds
tiene la capacidad de adherir bacterias
a las semillas.

La empresa cuenta con productos
que proveen nutrientes esenciales, como
boro y azufre, para la fertilizacién de
base. Entre ellos mencionaron Protén
(90% azufre elemental), participa en
la fijacién de nitrégeno y formacién de
proteinas.

Granubor 2, es un producto natural
granulado y formulado dnicamente a
base de tetraborato de sodio. Puede ser
utilizado al voleo, en pre-siembra o en
mezcla con fertilizantes. Es 100% >
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soluble en agua. Se trata de un fertili-
zante desarrollado para atender las ne-
cesidades nutricionales de boro de los
cultivos agricolas, proporcionando una
liberacién gradual y adecuada para las
plantas.

También Solubor, una fuente soluble
de boro que posee alta eficiencia y de -
cil absorcién por las plantas via suelo y
foliar. Es la fuente de boro de alta solu-
bilidad mds concentrado, con el mejor
costo beneficio.

Recordaron ademds que este afio
Agrofértil realizé el lanzamiento de
Kbor, con dos formulaciones, KCI m4s
1% y 0,5% de Boro, segtin la necesidad
del agricultor. Se recomienda su aplica-
cién al voleo, en pre siembra o en V4
y V6. Es un producto con una granu-
lometrfa uniforme, lo que permite al
agricultor lograr una aplicacidn eficien-
te y adecuada.

Los disertantes presentaron ademds
Ligbor, un fertilizante liquido para su-
plir la deficiencia de boro en los culti-
vos, compuesto por polioles, que faci-
litan la translocacién del elemento en
la planta. La empresa recomienda su
uso en la prefloracién. Y para la fase de
llenado de granos Agrofértil el K-Plus,
una fuente de potasio que actia en el
metabolismo de las proteinas y carbo-
hidratos que son esenciales para el cre-
cimiento vegetativo y la formacién de
vainas y llenado de granos.

Siagro y Jacto con
tecnologia de aplicacion

| técnico de Jacto, Fabio Kudo

capacité a los participantes sobre
tecnologia de aplicacién. En la oportu-
nidad se refirié a los tipos de picos y
tamafos de gota. Realizé recomenda-
ciones segun el producto a ser aplicado.
Presentd cuatro ensayos de fumigacién
en plantas de soja, con cuatro tipos de
boquillas de Jacto, donde aplicaron el
mismo volumen de caldo (100 L/Ha) y
realizaron una demostracién de tama-
fio de gotas para demostrar la diferen-
cia de cobertura.

Explicé que la primera aplicacién se
realizé con el pico CVI 11002, con la
que se consigue una gota muy gruesa. Es

un pico que se recomienda para la dese-
cacién productos herbicidas.

La segunda es J3D 10002, una gota
media, donde se observa una uniformi-
dad de distribucién en planta es mayor.
Este pico es el tltimo lanzamiento de Jac-
to y por su disefio ofrece una cobertura
superior. Recordé a los productores que
siempre es fundamental tener en cuenta
la temperatura, viento y humedad para
realizar a la hora de la aplicacién.

La tercera demostracién se realizd
con la boquilla JEC 80015, para una
gota fina, donde el resultado también
fue una buena cobertura. Y la cuarta
aplicacién con el pico ATR 2,0 para una
gota muy fina muestra una buena co-
bertura encima, en medio y abajo,y una
mejor penetracion.

Fabio Kudo, representante
de Jacto, explicoé sobre
tecnologia de aplicacion.

Coadyuvante. En la ocasién tam-
bién sugirieron realizar la aplicacién de
los productos con FluidMax Orange, un
coadyuvante a base de D-Limoneno que
mejora la aplicacién de herbicidas, in-
secticidas, acaricidas y fungicidas sobre
los cultivos. Es un anti deriva, anti espu-
mante y anti evaporante. Mejora la per-
sistencia, estabilidad y penetracién. La
dosis recomendada es 100 ml/ha junto a
un 6leo para la proteccion de las gotas.

Control de
enfermedades en soja

J oel Peters presenté a los agricultores
el Programa para el Control de En-
fermedades en Soja que Agrofértil pro-

Joel Nervis presento el Programa para el Control de Enfermedades. PY
— .
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pone a los productores. Se trata de un
programa actualizado que promueve la
rotacién de principios activos, lo que per-
mite evitar la resistencia de patégenos. El
nuevo diseno del programa de aplicacién
de fungicida incluye Erradicur, Cardi-
nal, Veloz. VelozUltra, CardinalPlus,
OnixT, Benefit, Notable y dos fungicidas
carboxamidas; productos ampliamente
difundidos entre los productores. Reco-
mendé el uso de protector Mancozeb,
considerado muy eficiente para la roya y
enfermedades de fin de ciclo.

Las novedades del programa son
Cardinal Plus, es un triazol de rdpida

accién, una triple mezcla de principios
activos que posee una accién combina-
da bloquean el proceso respiratorio y
la sintesis del Ergosterol en los hongos
e impide su desarrollo. Veloz, es un
fungicida con excelente poder curativo
de la roya, tiene Estrobilurina de alta
eficiencia y con un excelente control
de enfermedades de fin de ciclo. Veloz
Ultra, es un nuevo producto con alta
eficacia, rdpida accién. Su triple mez-
cla ofrece un amplio espectro de con-
trol y excelente poder curativo de roya.
Tiene un efecto protector, preventivo
y curativo.

Soluciones para el
control de chinches

R uam Sarabia tuvo a su cargo la pre-
sentacién del Programa de Control
de Chinches. Entre los problemas actua-
les, destacd que se observan en el campo
el chinche marrdn, Euschistus heros; chin-
che verde pequefio, Piezodorus guildini;
el chinche barriga verde, Dichelops; y el
chinche verde grande, Nezora viridula.

Para hacer frente a estas plagas,
Agrofértil propone la rotacién de prin-
cipios activos y grupos quimicos, con
tres generaciones de Neonicotinoides
(Umidacloprid, Thiametoxam y Dinote-
furan). Alfa-K 3.0 es un Imidacloprid
mds Alfacipermetrina, un insecticida
de amplio espectro y accién residual,
de actividad sistémica, muestra una
répida accién de contacto en el insecto
afectado. Agresor es un Thiametoxam
mids Bifentrin, un insecticida de amplio
espectro, con poder residual que actda
por ingestidn y contacto.

Militar es un Dinotefuran mds Bi-
fentrin, un insecticida de amplio >
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espectro de control y accién residual,
con actividad sistémica y translaminar,
que protege el cultivo de forma integral.
Y Nocaute Trio, el dltimo lanzamiento
de Agrofértil, es un insecticida con triple
mezcla de activos, de choque que actia
por contacto e ingestién, con alto poder
residual. Recomends la aplicacién de to-
dos estos productos con ActionQOil Plus,
el aceite protector de las moléculas, que
facilita la penetracién de los productos.

Soluciones Yara

| consultor técnico comercial de

Yara en Paraguay, Thiago Villaver-
de presentd a los participantes los pro-
ductos de la Linea RindeM4s, de ferti-
lizantes sélidos para soja. Explicé que la
Linea RindeM4s estd compuesta por los
siguientes productos. Estos son: Sobera-
no, Absoluto y Robsto, son fertilizantes
con elevado contenido de Azufre, Pota-
sio y Fosforo, con alta solubilidad. Cada
grano contiene ocho nutrientes (Nitré-
geno, Fosforo, Potasio, Calcio, Azufre,
Zinc, Boro y Magnesio). Esto garantiza
que todos los nutrientes estén distribui-
dos de forma uniforme en el suelo, de
manera que la planta de soja reciba la
fertilizacién necesaria y expresar su todo
potencial de produccién.

En la oportunidad destacé también
el fertilizante nitrogenado YaraVera, una
mezcla eficiente y diferenciada de nitré-
geno y azufre. Cuenta con la tecnologia
Tropicoat. Record6é a los productores
que la aplicacién de los fertilizantes se
realiza de acuerdo a los resultados de un
andlisis de suelo, requerimientos de ex-
traccién y exportacién de cada cultivo.

Thiago Villaverde, consultor técnico comercial
de Yara en Paraguay, durante la presentacion.

Produceion y calidad
de semillas de soja

heyson Raimundi, supervisor de se-

millas de Agrofertil S.A., manifesté
que la empresa trabaja con los cuatro prin-
cipales obtentores de genética de soja en
Paraguay: Brasmax, Don Mario, Nidera
semillas y Monsoy. Inicialmente se comen-
t6 la importancia de obtener una semilla de
alta calidad, teniendo en cuenta principal-
mente el VIGOR, donde la comercializa-
cién de la empresa es con calidad superior
a 85% en EA (Envejecimiento acelerado).
Otro punto muy importante es la distri-
bucién de plantas y velocidad de siembra.
En las parcelas demostrativas exhibieron
el comportamiento de los materiales de la
linea de produccién de Agrofertil S.A.

Brasmax. El responsable de drea de
desarrollo de materiales de soja BRAS-
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MAX y DON MARIO en Paraguay,
Gustavo Gimenez. Se presenté varieda-
des con tecnologia RR1 ¢ INTACTA.

Variedad con EXCLUSIVIDAD
Agrofertil S.A., la BMX BRAVA RR.
Recomendada para siembras del 05 al
15 de setiembre, con 11 a 12 plantas por
metro lineal, con sistema radicular agre-
sivo. Con grupo de madurez de 6.3, con
buenas respuestas en suelos de media/alta
fertilidad y “alto potencial productivo”.

La variedad BMX VALENTE RR,
del grupo de maduracién 6.7, para siem-
bras del 01 al 05 de setiembre (apertura
de siembra), con poblacién de 11 a 13

Dheyson Raimundi, supervisor de
semillas, durante las explicaciones. P
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plantas por metro. Es la variedad mds
rustica y estable para zonas de estero.
Como lanzamiento de la obtentora,
BMX ICONE IPRO, del grupo de ma-
duracién 6.8. Destinada para el arran-
que de siembra, del 01 al 15 de setiem-
bre, con poblacién entre 12 a 13 plantas.
Ideal para parcelas de alta fertilidad. El
peso de 1000 semillas es de 170 gramos.
La BMX GARRA IPRO STS, con
grupo de madurez de 6.3. Estd posiciona-
da para siembras del 05 al 20 de setiembre,
con poblacién de 12 plantas por metro
lineal. Posee excelente productividad y ra-
mificacién media, con resistencia al acame.

Don Mario. Elagente de ventas de Don
Mario Semillas, Alfredo Céceres, presen-
t6 cinco variedades, de las cuales tres son
RRI1 y dos con la tecnologia INTACTA.
La variedad DM 6.2 T RR STS, es
RR1, ideal para cierre de siembra, con ciclo
de madurez de 5.8. Presenta en su genética
la tecnologia STS (tolerante a sulfonilureas).
Teniendo como lanzamiento, la va-
riedad DM 6.8 I RR, posicionada para
apertura de siembra y ambientes de me-

dia/alta fertilidad. Y la 62R63 RSF, con

Gustavo Giménez, presento

las opciones Brasmax.

siembras del 10 a 15 de setiembre, man-
tiene el STS y alto potencial productivo.

La 5958 RSF IPRO es INTACTA,
precoz, con alto potencial productivo,
recomendada para los mejores ambien-
tes. Otro lanzamiento, es la 60i62 RSF
IPRO, bastante productiva, precoz, tole-
rante al acame. Destinada para ambien-
tes de alta inversion.

Nidera Semillas. El representante

AIfredo Caceres, agente e
ventas de Don Mario Semillas.

del 4rea de desarrollo comercial de Nide-
ra Semillas, Guillermo Sann, expuso dos
variedades RR1 y dos INTACTA.

La NS 6483 RR, se recomienda para
arranque de siembra, con una poblacién
de 11 plantas por metro, tiene un peso
de 150 gramos por cada 1000 semillas.

NS 6248 RR es una variedad con 7
a 8 dfas mds larga que la NA 5909 RG.
Con poblacién de 10 a 12 plantas. >

] - 11 x Al
Guillermo Sann, representante del area de

desarrollo comercial de Nidera Semillas.
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Tiene un peso de grano de 170 gramos
por cada 1.000 semillas. Recomendada
para dreas de media/alta fertilidad.

INTACTA, la NS 6909 IPRO, reco-
mendada para cierre de siembra, con fecha
entre el 20 a 30 de setiembre. Posee como
potencial de rinde el tallo principal. Se debe
cuidar mucho con la densidad, pues, debe
contener entre 14 a 15 plantas por metro.
En suelos de alta fertilidad; con promedios
de 190 gramos por 1.000 semillas.

Y la nueva variedad, NS 6906 IPRO, de
ciclo medio, para apertura de siembra. Es
exigente y estd recomendada para los mejo-
res ambientes. Con grupo de madurez 6.4,
y STS. Con poblacién entre 10 plantas.

Monsoy. A su turno Carlos Pino, re-
presentante técnico comercial de Mons-
oy exhibi el comportamiento de M6410
IPRO, para siembra del 01 al 15 de se-
tiembre, se recomienda trabajar con una
poblacién no mayor a 10 plantas por me-
tro, y tiene una buena ramificacién.

KUROSU & CIA. SE LUCIO PRESENTANDO
LA COSECHADORA JOHN DEERE SERIE S

urosu & Cia., representante de

John Deere, participé en el IX
Encuentro Tecnoldgico Agrofértil,
mostrando las tltimas novedades en
tecnologias y maquinarias agricolas
de afamada marca.

Daniel Monges — Gerente de
Servicios de Kurosu & Cia. ha
sido el encargado de presentar las
caracteristicas innovadoras de las
Cosechadoras Serie S, destacando
la S680 exhibida, una miquina a
rotor equipada con tecnologia de
punta, ofreciendo un potente mo-
tor de 473 HP. preparado para las

Daniel Monges, representante
de Kurosu & Cia.

La M5947 IPRO, es una variedad 5.9
con un ciclo de 125 dias, su siembra se
recomienda a partir del 10 de setiembre.
Tiene ademds un alto techo productivo. Es
una variedad para media a alta inversién.

El 6211 IPRO se caracteriza por ser
un material para dreas de alta inversién,
tiene una buena respuesta a la fertiliza-
cién. Tiene una ventana de siembra es-
pecifica, desde el 25 de setiembre hasta

exigencias del campo, con gran econo-
mia en el consumo de combustible.
Entre otras caracteristicas, mencioné
que posee una amplia y confortable ca-
bina disponiendo ademds con la opcién
de una Cabina Premium. Se puede equi-
par con una caja automdtica (ProDrive)
y control computarizado de velocidad de
trabajo. El equipo permite alcanzar una
alta productividad gracias a su tubo de
descarga de 7,9 metros y una velocidad de
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Carlos Pino, representante técnico comercial de Monsoy.

el 10 de octubre. Excelente ramificaciéon
y arquitectura de planta moderna, y un
buen peso de grano de casi 200 gramos
por cada 1000 semillas.

El 5705 IPRO es el material de lanza-
miento de este afio de Monsoy. Sugirid rea-
lizar la siembra a partir de 20 de setiembre
hasta el 15 de octubre, ideal para ambientes
de alta fertilidad. Es un material del grupo
de maduracién 5.7, con ciclo de 115 dias.

descarga de 135 litros por segundo,
logrando descargar hasta 10.000 kg
en aproximadamente en 2 minutos.
Daniel Monges ademds inst6 a los
clientes y presentes a consultar y adqui-
tir los “Paquetes de Soluciones de Cose-
cha” John Deere — Kurosu & Cfa., con
lo cual pueden acceder a importantes
beneficios como técnico de cabecera, se-
guimiento y entrenamiento, entre otros,
para asegurar una campafa exitosa. CA
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Rrimersorononigabay;

Corteva Agriscience desarrollo varios dias de intensa capacitacion
durante su primer Agronomy Day Paraguay, desde el 21 al 31 de enero.
La cita fue en Capitan Miranda (Itapua) y las jornadas permitieron
el recorrido por 8 estaciones, donde la compaiia presento las nuevas
plataformas biotecnologicas en soja y maiz, todo el portfolio de Crop
Protection y una veintena de hibridos de maiz de tres mareas. Para
el efecto convoco al equipo comercial de sus cuatro distribuidores.
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as tecnologfas mds innovado-
ras en soja y maiz que dispo-
ne Corteva Agriscience y la

manera correcta de aplicacién
fueron presentadas durante el primer
Agronomy Day Paraguay, que consistié
en jornadas diddcticas para la produc-
cién sustentable y que implicé la demos-
tracién de los beneficios de las tecnolo-
gfas, la forma correcta de aplicacién y los
aciertos y desaciertos que se presentan en
el trabajo rutinario.

El Agronomy Day de Paraguay fue
un centro de entrenamiento orientado
para todos los técnicos de los canales
de distribucién de Corteva. El mismo
englobé toda la paleta de productos que
comprendi6 hibridos de maices de tres
marcas, Brevant, Nord y Pioneer; todo el
portfolio de Crop Protection y la presen-
tacion de tres innovadas biotecnologfas,
algunas ya comerciales otras pre-comer-
ciales. Entre las comerciales estuvieron
el mafz Power Core Ultra, Leptra y, en
proceso aprobacién en Paraguay, Enlist
que estard en soja y maiz proximamente.

Las jornadas arrancaron con la bien-
venida, donde se informé sobre Corteva,
la divisién agricola de la fusién Dow—
DuPont y la dindmica de la jornada.
Posteriormente se presenté Dermacor, el
nuevo insecticida para tratamiento de se-
millas y los problemas de siembra.

En la segunda estacién se trataron
insecticidas en maiz y el momento 1>
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de aplicacidn; en el tercero, ensayos
de manejo de fungicidas, densidades
y fertilizacién; posteriormente se ex-
puso el portfolio comercial de hibri-
dos por marcas.

La quinta estacién fue la demostra-
cién sobre desecacién, posteriormente
los fungicidas de Corteva, prosigui6 con
los insecticidas en soja y cerré con Enlist,
el mds innovador paquete tecnoldgico de
la companifa, asociado a la biotecnologia,
que aportard muchos beneficios al agro.

Durante la jornada que reunié al
equipo comercial de las empresas Somax
Agro, Agrotec, La casa del Agricultor y
Centro del Agro.

Claudio Gaitan, Country Leader
de Corteva en Paraguay.

favs g eoRT

Fuente de informacion. El Ing.
Agr. Claudio Gaitdn, Country Leader
de Corteva en Paraguay, explicé que
Agronomy Day es un evento que for-
ma parte del nuevo formato con el cual
van a estar trabajando, para generar in-
formacién y transferir conocimientos,
principalmente al equipo técnico de los
distribuidores. “Esta drea de agronomia
fue generada justamente con la fusion de
Dow y DuPont que dio lugar a Corteva.
Es un drea de transferencia tecnoldgica
que estamos iniciando y va a ser el mode-
lo con el que vamos a estar trabajando en
adelante”, resalto.

Mencioné que el evento es una mues-
tra total de todo porfolio de semillas,
defensivos agricolas y biotecnologia.
“Ienemos estaciones por segmentos como
fungicidas, tratamiento de semillas, her-
bicidas, insecticidas y entre las principales
innovaciones se destaca Enlist, un paquete
tecnoldgico que va a estar asociado a una
biotecnologia que va a estar en soja y maiz,
cuyo lanzamiento estd previsto para 2021”.

Otro lanzamiento es Dermacor, un
tratamiento de semillas con un espectro
de control muy bueno y mds residual,
superior a la media del mercado. Ade-
mds de los tltimos lanzamientos de los
dos anos anteriores.

“Estamos tomando a nuestros distri-
buidores como aliados importantes. Para
nosotros es muy importante que ellos ma-
nejen toda la tecnologia y conozcan de la
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misma manera que nosotros y que puedan
levar nuestra propuesta de valor al mer-
cado. Trabajamos muy bien con nuestros
aliados. Hoy tenemos cuatro distribuido-
res importantes”, resaltd.

Meta cumplida. Por su parte, el
Ing. Ariel Monzén, Seed Field Agrono-
mist, expresé satisfaccion por el objetivo
cumplido. “Estamos contentos por los re-
sultados, ya que es un trabajo desarrollado
en un campo experimental de 6 hectdreas
donde se expuso ensayos de investigacion, de
desarrollo, y fue un campo demostrativo y
de difusion donde el equipo de investigacion
y desarrollo pudo mostrar todo lo que Cor-
teva estd trayendo en tecnologia. Es fantds-
tico, teniendo en cuenta el nivel de detalle
con que estamos entrenando a los agentes de
venta y de distribucion”, resalté.

Tecnologias en maices

I recorrido por la parcela demostra-

tiva de maices arrancé con el trata-
miento industrial de semillas, donde se
mostrd la efectividad de la aplicacién del
Dermacor + Poncho, que permite el con-
trol de mayor espectro de plagase explicé
el Ing. Agr. Ariel Monzén. En esta 4rea
también se mostré la importancia de una
siembra adecuada y las consecuencias de
una prictica inadecuada.

Insecticidas en maiz. En cuanto
insecticida para maiz estuvo Exalt, 1>

Ariel Monzdn, Seed Field
Agronomist Corteva.
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cuya aplicacién se recomienda 80 ml/ha.
La otra propuesta es Tracer a una dosis
de 60 ml/ha.

Estos productos son selectivos para
enemigos naturales, ya que el maiz es
hospedero de un sinniimero de insectos
benéficos, que contribuyen a mantener
el equilibrio de la dindmica poblacional
de las plagas, explicé la Ing. Agr. Anette
Stolle, Crop Protection Field Agrono-
mist de Corteva.

“Con esto tenemos un insecticida que es
especifico para oruga primaria, la Spodop-
tera frugiperda (cogollero del maiz) y para
el complejo de Trips. Con estas herramien-
tas direccionamos el control hacia las pla-
gas objetivo, y tenemos una seguridad total
para el ambiente y para el aplicador, por
ser productos de franja verde”, enfatizé.

La profesional destacé la importan-
cia de utilizar un buen producto en la
primera aplicacién, en épocas tempranas
cuando la plaga se encuentra en una fase
de raspado. “En este caso hicimos la apli-
cacidn en V3, que coincidid con esa fase de
raspado de la plaga, donde siempre se logra
muy buenos controles. Eso fue lo que que-
riamos mostrar de manera ilustrativa, que
la aplicacion temprana hace la diferencia,
porque el maiz llega mucho mds limpio a
V6, que haciendo aplicaciones tardias o de
rescate”, dijo.

Fungicidas en maiz. Para el con-

trol de enfermedades en maices se mos-

trd los resultados de Aproach Power, en
Anette Stolle, Crop

Protection Field
PY Agronomist de Corteva.

Demostracion de insecticidas en maiz.

comparacion a otros testigos, ademds de
Dithane PM8ONT, un fungicida protec-
tor que actia por contacto, es de accién
preventiva.

Douglas Jandrey, Agronomy Mana-
ger Sur de Brasil y Paraguay de Corteva,
abordé sobre los diferentes momentos
de aplicacién de fungicidas, y la impor-
tancia que tiene hacer el monitoreo del
cultivo para hacer la aplicacién en el mo-
mento correcto. También orienté sobre
fisiologfa de maiz, las précticas de mane-
jo adecuada para evitar las pérdidas por
enfermedades.

“Tenemos las tres fases del maiz donde
se aplica el fungicida. La fase “A” es el V10
de las hojas, que es la diltima entrada del
tractor. Luego en la fase “B” de preflora-
cion y la fase “C” de post-floracion. Depen-
diendo de la enfermedad, se puede entrar
mds temprano, en pre-florecimiento o mds
tarde. Lo importante es que conozcan los
hibridos con los que se estdn trabajando y
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Orlentacioneé sbre
fungicidas en hibridos.

las enfermedades que son mds frecuentes
para ese hibrido. Con esta informacion se

Douglas Jandrey, Agronomy
Manager Sur de Brasil y
Paraguay de Corteva.

==
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Parcela demostrativa de maices Brevant.

Hibridos Nord.
[

puede tomar una buena decision sobre cudl
es la fase donde serd mds eficiente entrar
con el manejo de fungicida’.

Con este manejo se consigue prote-
ger las hojas mds importantes para el de-
sarrollo de los granos, las hojas del tercio
medio para arriba, y garantizar a la plan-
ta una sanidad superior para maximizar
el rendimiento.

Jandrey reiterd la recomendacién en
poner mucha atencién para entrar en el
momento oportuno con el fungicida, y
ese momento adecuado generalmente
es antes de la entrada de la enfermedad,
ya que en la aplicacién curativa hay una
baja eficiencia del fungicida y pérdidas
de drea foliar y de potencial productivo
ya van a ser mds drdsticas.

Hibridos con tres marcas. Agro-
nomy Day presentd una veintena de
hibridos de maices de las marcas Nord,
Brevant y Pioneer. Entre los lanzamien-

tos se destacaron los materiales con las

biotecnologfas mds innovadoras, el
Power Core Ultra y Leptra.

El Ing. Ariel Monzén resalté entre
los lanzamientos de la marca Nord al
30A37Power Core Ultra y para ensilaje
el 2B688 RR, ademds de otros pre-co-
merciales.

Y B ",.- 'y
Opciones de Pioneer.

De Brevant se presenté el CD3612
PW, CD384 PW y el ya reconocido
2B582 hibrido stper precoz con cali-
dad de granos.

De la cartera de Pioneer destacd
como lanzamiento el siper precoz P3380
HR ya muy difundido en la presente
campafia, y el P4285 con la biotecnologia
Leptra, que ya estd ingresando al merca-
do paraguayo. Entre otros materiales ya
conocidos de Pioneer mencioné el P4285

IHR, 30F53, 30531 y al P3340.

Desecacion. Para la desecacién y el
control de malezas que expresan resisten-
cia se posiciond como la herramienta mds
eficiente al Texaro. Este es un herbicida sis-
témico residual recomendado para el con-
trol de malezas en pre-siembra que junto
al Arylex logran un control eficiente de la
Conyza spp. El Verdict HL, también cono-
cido como Galant HL es el otro herbicida
posicionado para el control de Digitaria in-
sularis, mafz guacho y otras gramineas. >
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Entre los fungicidas en soja se destac

Para la soja

o el Viovan.

Viovan

FUNGICIDA

de resistencia de los insectos sobre los in-
secticidas. Mencioné que actualmente
varios de los de géneros de lepidépteros

y chinches se tornan de dificil control.
La profesional recomendé el Manejo In-
tegrado de Plagas, utilizar lo menos po-
sible insecticidas de amplio espectro que
eliminen a los enemigos naturales.

La propuesta de Corteva es Intrepid,
un insecticida a base de Methoxyfenozi-
de, tnico en su modo de accién, indi-
cado para el control de orugas en soja
como ser: Chrysodeixis includens, Rachi-
plusia nu, Anticarsia gemmatalis, Spodop-
tera spp. y Helicoverpa armigera.

Para el control de chinches en soja es-
tuvo el Expedition, este insecticida com-
bina el mayor poder de volteo y elevada

residualidad.

Manejo de resistencia de in-
sectos. Durante las jornadas, el in-
geniero agrénomo, Osmar Arias, >

Explicaciones sobre insecticidas

Fungicidas en soja. Parael control

en soja a los técnicos de Agrotec.
de enfermedades en soja, estd posiciona- : :

= )
do el Aproach Power (picoxystrobin +
cyproconazole), es recomendado para la
primera y dltima aplicacién, ofrece una
accién preventiva, curativa y residual,
destacé la Ing. Stolle. La otra propuesta
es Viovan, que estd compuesto por pico-
xystrobin + protioconazole, recomenda-
do para la segunda y tercera aplicacién
para el control de roya. “Estas moléculas
deben ir siempre combinadas con Ditha-
ne PM8ONT, el mancozeb al 80%, es un
[fungicida protector y multisitio que tiene el
efecto de reducir la fitotoxicidad que puede
causar cualquier otro fungicida. Con esto
contamos con una cartera muy completa
y un programa extremadamente robusto
para el control de roya en el cultivo de soja
y enfermedades de fin de ciclo”, destacd.
Mencioné que también estdn en fase

de desarrollo dos productos que van a ve-
nir a complementar la cartera de fungici-
das para soja de Corteva. Estas proximas
incorporaciones ofrecerdn mds mecanis-
mos de accidn, lo cual hard que Corteva
tenga uno de los portfolios mds fuertes
del mercado, con la mayor rotacién de
principios activos y mecanismo de accién
que brindan un programa bien completo
al productor.

Insecticidas en soja. Daysi Bohn,
Field Agronomist de la regién Sur, expli-

c6 sobre los insecticidas y los mecanismos

El equipo de Somax durante la charla sobre insecticidas en soja.
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Integrated Field Science de Corteva,
orientd sobre los conceptos bdsicos en
manejo de resistencia de los insectos a
los insecticidas, principalmente plagas
de soja y maiz.

Explicé sobre el mecanismo de resis-
tencia en el insecto y los factores que in-
fluyen en los mismos. Menciond ademds
los procesos que se tienen que tomar en
cuenta para que esa resistencia sea mane-
jada y se evite la frecuencia en el campo
de los individuos con esas caracteristicas.

El profesional resalté que para evitar
esta situacién, es fundamental cumplir
con las exigencias de refugio en las plan-
tas transgénicas. Es fundamental respetar
el porcentaje indicado por cada tecnologia
y también se debe utilizar defensivos con
principios activos y mecanismos de accién
diferentes en distintas épocas. “En la etapa
vegetativa, donde aparecen las orugas, se de-
ben aplicar productos que controlen este tipo
de insectos; y en la fase reproductiva cuando
aparecen los chinches, utilizar un principio
activo mds efectivo para esta plaga. El con-
cepto bdsico es rotacion de cultivos y el uso de
dreas de refugio”, resalto.

Tecnologia Enlist. En la estacién
nimero 8, fue presentada la tecnologia
Enlist, alli el Ing. Agr. Gustavo Cante-
ro, Integrated Field Science de Corteva,
explicé que consiste en un sistema de
control de malezas, que involucra a va-
rias tecnologias que buscan consolidar el
potencial méximo de los cultivos de soja
y maiz en Paraguay.

Menciond que actualmente en Para-
guay estd registrado el herbicida Enlist
Colex-D.

Esta tecnologia también involucra
eventos biotecnolégicos en soja y maiz
en Paraguay. La soja con tecnologia En-
list permite la tolerancia a los herbicidas
glifosato, glufosinato y 2,4-D sal colina.
Lo mds importante es que involucra las
Buenas Précticas de Manejo. “Es todo un
paquete tecnoldgico que ird llegando a Pa-
raguay paulatinamente”, dijo.

El Enlist Colex-D que es una sal co-
lina que viene con toda la tecnologia de
Colex- D, que permite un 2,4-D sin olor,
ultra baja volatilidad, casi nula deriva fi-
sica y es fécil de manejar por el hecho de
que se puede mezclar con cualquier gli-
fosato de preferencia del productor.

Cantero destacé que la Tecnologia
Colex-D significa un salto, ya que es un
producto mucho mds fécil de utilizar
dentro de un sistema de manejo, que
incluye la formulacién que es muy im-
portante y esta patentada por Corteva.
Involucra ademds tipo de picos, volumen
de agua, limpieza de tanque.

Soja Enlist. Informé ademds que la
Soja Enlist, nueva biotecnologia de Cor-
teva en soja, ya cuenta con la aprobacién
de los principales mercados y en Para-
guay se estd realizando las gestiones, al
igual que en otros paises para obtener los

!
!

“- SOET g |
= Enlise

Tecnologia Enlist
expuesta en el evento.

registros y hacer conocer esta tecnologia
a nivel de distribuidores y productores.

La soja Enlist tiene la tolerancia a los
herbicidas: glifosato, glufosinato y 2,4-
D. Ademis se le suma la soja Conkesta,
que tiene dos proteinas que le concede el
control sobre lepiddpteros defoliadores.
“Hoy ya tenemos Power Core en maiz, a lo
que se va a sumar Enlist,, otro evento que se
va a sumar al Power Core y se va a llamar
Power Core Enlist. Es decir, un maiz con
tolerancia a varios insectos lepiddpteros, su-
mado al paquete Enlist con glifosato, glufo-
sinato, 2,4-D y Haloxifop”, dijo.

Opinion de distribuidores

Somax Agro: capacitacion
unica. El Agronomy Day permitié
una capacitacion dnica de mucho va-
lor para sus distribuidores, quienes
transferirdn todo el aprendizaje para
los productores.

Fabio Pereira, gerente de la sucursal de
San Alberto de Somax, agradecié a Corte-
va por la oportunidad de permitirles par-
ticipar en un evento innovador de amplia
magnitud para el conocimiento. li»

Equipo de Somax
presente en la jornada. PY
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Participantes de Agrotec al final del recorri

Destacé que Corteva es una empresa
proveedora de productos, que lleva so-
luciones para el productor, con calidad
con el propésito de que consiga mayor
rentabilidad. En este “Agronomy Day es-
tamos encontrando eso, a través de expli-
caciones prdcticas de productos que se usan
en el campo, mostrando los problemas y las
soluciones. El productor que utiliza estas
tecnologias de Corteva junto con el equipo
técnico de Somax van a tener mds produc-
tividad y rentabilidad”, dijo. Destacd el
4rea bien montada y bien explicada que
se les fue presentada. “Nos gustd mucho y
agradecemos a Corteva por la oportunidad
de este entrenamiento. El conocimiento que
adquirimos aqui y las tecnologias que estdn
por venir para soja y maiz, pasaremos lo
antes posible a los productores”, enfatizé.

Recordé que Somax Agro es una
empresa distribuidora de productos de
Corteva. “Contamos con todo el portfolio
de agroquimicos de Corteva, de los cuales

Fabio Pereira, gerente de la
P sucursal de San Alberto de Somax.

algunos productos somos representantes,
como las semillas de maiz Nord. De este

tenemos la exclusividad para rodo el terri-
torio de Paraguay”, resaltd.

Somax cuenta en la actualidad con cua-
tro sucursales que estdn instaladas en las lo-
calidades: Katueté, San Alberto, Santa Rita
y Campo 9. Dispone ademds de un equipo
de 40 técnicos con quienes brinda cobertu-
ra a todas las regiones productivas del pais.

DPereira expres6 satisfaccién por la
fusién que dio lugar a Corteva, y co-
mentd que para ellos esto viene a forta-
lecer el negocio del agro con inversiones,
investigacion y desarrollo de tecnologias
diferenciadas, que permitird incorporar
al mercado productos con diferentes
modos de accién. “Vemos que los frutos
de la fusion van a ser recogidos a lo largo
del tiempo con seguridad”, enfatizé.

Agrotec: Capacitacion como
estrategia clara. Sidinei Neuhaus,
gerente de marketing de Agrotec, destacd
la capacitacion lograda durante Agronomy
Day vy resalté que la estrategia es clara en
que el servicio técnico es fundamental para
orientar correctamente el portafolio de
productos desarrollado por la companfa.

Mencioné que Agrotec desde su origen
fue de asistencia técnica y posteriormente
distribuidor de productos para agricultu-
ra. “Elservicio y el asesoramiento técnico es lo
que se necesita para hacer el manejo, porque
los productos estdn alrededor y depende de la
forma de entregar para garantizar resultados
al productor. El buen servicio y el asesora-
miento viene de personas capacitadas, con
informacién, entrenadas para llevar siempre
lo mejor a los agricultores”, dijo.

Resalté ademds que el equipo bien in-
formado, lleva buena informacion, genera
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seguridad y confianza al productor por las
recomendaciones que brinda. “Esto es una
constante con Agrotec y estamos muy contesto
con el evento de Corteva”, comento.

“Somos una empresa caracterizada por
ofrecer buen servicio para el agricultor, nos
proponemos brindar la mejor recomenda-
cibn y para eso se necesita contar con un
buen equipo técnico, bien entrenado que
esté al dia con las nuevas recomendaciones
de manejo y en ese sentido estar constan-
temente capacitado con el equipo es fun-
damental, por ello Agronomy Day es una
iniciativa donde todo el equipo accede a
una buena capacitacion técnica’.

Mencioné que de Agrotec partici-
paron 65 personas, entre ellos los inte-
grantes equipo de ventas, de desarrollo
de mercado, de soporte, marketing y
gerentes de ventas.

Comentd que con los productos de
Corteva tienen una relacién de dos cam-
pafias y trabajan con insecticidas, fun-
gicidas y herbicidas. También dispone
de los hibridos de maices Pioneer, con
quien tiene 15 afios de vinculo.

Felicité a Corteva por la iniciativa
y por la calidad de la informacién que
ofrecieron. “Fue una jornada para hablar
de técnica de manejo y de tecnologia, y es
eso lo que el productor también estd espe-
rando, que no solo sea comercial, sino que
trasmitamos informacion correcta, porque
el productor no quiere comprar productos,
sino quiere resultados, quiere cosechar mds
y para eso se depende de mucha informa-
cién para hacer bien las cosas”, dijo. CA

Sidinei Neuhaus, gerente
de marketing de Agrotec.
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CHARLAS EN EL CONGRESO DE HORTICULTURA

Realidades y desafios
de la horticultura

Diversas realidades y desafios de la horticultura fueron
planteados durante el Primer Congreso de Horticultura
organizado por la Universidad San Carlos recientemen-
te. En estas paginas seguimos presentando los temas
desarrollados durante el evento de capacitacion.
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Importancia de la horticultura
como agronegocio. Durante su
exposicién, el representante de la Uni-
versidad de la Empresa de Uruguay,
Javier Duran aporté elementos para
promover la discusién sobre la horti-
cultura como un sistema productivo,
los desafios que el sector enfrenta en
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Javier Duran, representante
de la Universidad de la
Empresa de Uruguay.

la actualidad y el agronegocio como
alternativa de superacion.

Present$ datos oficiales de la pro-
duccién horticola en Uruguay. Mani-
festé que la horticultura como sistema
productivo merece ser considerada y
planteada como agronegocio. Como
un sistema productivo es complejo,
porque incluye unidades producti-
vas con grandes diferencias de tama-
fio, combinaciones de rubro, acceso
a mercados, capacidad de inversién
y aplicacién de tecnologias, ademds
de una gran diversidad de formas y
modelos empresariales. La excepcién
probablemente se da en el cultivo de
papas, donde se requiere productores
mds especializados, mayores niveles de
inversién, altos rendimientos y con-
centracion de 4rea sembrada, segtin la
experiencia uruguaya.

Histdricamente el rol de la horticul-
tura en Uruguay es el autoabastecimien-
to, situacién que es similar a la de mu-
chos paises de Latino América. Destacé
que en las tltimas décadas se generaron
importantes innovaciones técnicas, que
asociadas a medidas macro-econémicas
favorables promueven y explican una
modificacién importante en la gestién
de empresas agricolas. Comenté que
muchos autores afirman que la presién
competitiva de los mercados, la apari-
cién de nuevos paquetes tecnolégicos y
la creciente exigencia de la certificacién
de productos, condice no solo a la mo-
dernizacién de las explotaciones sino
también a las profesionalizacién de las

unidades productivas. A esta nueva for-
ma de encarar la actividad se denomina
Agronegocio.

En otro momento destacé que de
acuerdo a las opiniones de diferentes
autores, el desafio a enfrentar si se
decide encarar la horticultura desde
el enfoque de Agronegocio es muy
grande. Pero se presenta como una al-
ternativa muy valiosa para promover
la transformacién hacia sistemas pro-
ductivos que permitan el desarrollo y
la superacién de todos los actores, y
fundamentalmente de los propios hor-
ticultores, favoreciendo el afincamien-
to de las familias en el sector rural,
con mejores resultados econdémicos y
por lo tanto con otras perspectivas de
desarrollo y fundamentalmente mejor

calidad de vida.

Importancia de la produccion
horticola para los pequefos
agricultores de Paraguay. El
ingeniero agrénomo Mario Ledn, repre-
sentante del Ministerio de Agricultura
y Ganaderfa manifesté que la oferta de
productos nacionales de la Agricultura
Familiar evolucioné de forma relativa-
mente estable, con un escaso incremento
en lo que se refiere a rubros alimenticios.
Los rubros tradicionales, que en general
son estables, en la finca campesina son
porto, maiz y mandioca.

Para algunos rubros intensivos, cuya
produccién fue incentivada por politi-
cas en los tltimos afios, con inversiones
en infraestructura predial con sistemas
de riego, agua e invernaderos, tuvo un
aumento. Mostré un estudio sobre Agri-
cultura Familiar encomendado por el
IICA en el marco de su cooperacién con
el MAG en 2018, donde indican los por-
centajes de participacién de la Agricul-
tura familiar en la produccién de pro-
ductos alimenticios.

Manifesté que el estudio indica los
altos costos de produccién y consecuen-
tes bajos rendimientos, que pueden ser
atribuidos al bajo nivel de aplicacién de
tecnologfa de produccidn, estanca exis-
tencia de tecnologfas adecuadas a las par-
ticularidades caracteristicas y también los
efectos del cambio climdtico. Comentd
ademds que otro aspecto que incide en los
bajos niveles de produccién y productivi-

Mario Ledn, representante
del Ministerio de
Agricultura y Ganaderia.

dad es la asistencia técnica. Agregé que

la asistencia crediticia a los productores,
tampoco es muy alentadora.

“Productores horticultores entrevista-
dos mencionan deudas contraidas a raiz
de la destruccion de invernaderos por las
tormentas y granizos, y la aceleracion del
ritmo de eventos climdticos. El seguro agri-
cola es para ellos una de las prioridades en
cuanto a politicas publicas. No se puede
dejar de mencionar la importacién moles-
tosa para los productores en particular. En
todas las entrevistas, los productores nos
dicen que el principal problemas es el con-
trabando”, coment.

Sefald que los principales hallazgos
encontrados y reconocidos en forma co-
mun por todos los actores relacionados
al sector son: La principal asistencia de
la Agricultura Familiar se centrd en la
produccién y no en la comercializacién.
La estacionalidad de la produccién de
ciertos rubros combinada con esta falta
de capacidad hace que por més alta que
sea la demanda, la produccién nacional
se pierde mientras se termina importan-
do. Si bien existen rubros producidos
casi solo por la Agricultura Familiar, su
poder de incidencia es nulo para estos
mercados. La introduccidn legal e ilegal
de alimentos es la principal competencia
para estos productores.

Manifesté ademds que la formali-
zacién de los mercados es incipiente y
los entes de control y asistencia no tie-
nen capacidad suficiente para asegurar
efectivamente el funcionamiento legal
y transparente del mercado alimen- 1>
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Horacio Lopez Nicora,
vicedirector de investigacion
de la Universidad San Carlos.

ticio. Destacé también que existe una
demanda real y comprobada para los
rubros de la Agricultura Familiar. Los
desafios son la organizacién del abas-
tecimiento y en garantizar acuerdos
entre productores y distribuidores que
permitan cadenas con mdrgenes mds
equilibrados entre todos los actores.

Nematodos Fitoparasitos
amenazan la horticultura. El
vicedirector de investigacién de la Uni-
versidad San Carlos, doctor Horacio
Lépez Nicora explicé que los nematodos
fitopardsitos son patégenos por su natu-
raleza y constituyen una severa amenaza
a la produccién agricola. A nivel mun-
dial, se estima que las pérdidas econémi-
cas causadas por los mismos son unos 80
billones de délares anuales.

oy
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Durante su presentacién realizé una
introduccién sobre los nematodos fitopa-
résitos asociados a la horticultura, danos
y estrategias de manejo. En la ocasién
presenté tres estudios diferentes sobre
estos patdgenos. El primero, fue reali-
zado con el nematdlogo e investigador
Oscar Guzmadn Piedrahita de la Univer-
sidad de Caldas, en Colombia, donde el
objetivo general fue la evaluacién de la
incidencia de los nematodos fitopardsi-
tos Meloidogynespp., Pratylenchuscoffeae
y Radopholussimilis, en la produccién de
plétano Dominico Hartén. Explicé que
los estudios muestran que la interaccién
entre diferentes especies de patdgenos
ocasiona mds danos. “Estamos tratando
de generar umbrales de darios realizando
inoculaciones con diferentes niveles de estos
patdgenos en almacigo y en campo. Ade-
mds de en los estudios de campo se evalua-
rdn estos danos a través del rendimiento
del cultivo”, comentd.

El segundo estudio parte de tesis de
maestria del ingeniero Andrés Sanabria.
Se realizé en The Ohio State University,
de Estados Unidos, donde el objetivo ge-
neral fue evaluar el efecto de diferentes
fuentes de carbono para la desinfestacion
anaerdbica del suelo sobre la superviven-
cia de Meloidogynehapla (nematodo de
agalla) y la sanidad de raices de lechuga
(Lactuca sativa). Menciond que los resul-
tados muestran que hay diferencias sig-
nificativas cuando se hace la aplicacién
de desinfestacion anaerdbica en los sue-
los, reduciendo el niimero de danos del

90 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e FEBRER0 2019

nematodo agallador en el cultivo de la
lechuga, y mucho mds cuando se utiliza
fuente de carbono.

En el tercer estudio se presenté un
muestreo de 300 campos agricolas de
la Regién Oriental de Paraguay. El ob-
jetivo fue describir la presencia, distri-
bucién y abundancia de los nematodos
fitopardsitos. El especialista afirmé que
el problema estd distribuido en todo el
pais. Pero dependiendo de qué zona sea,
la historia de un campo determina el
tipo de nematodo que se encuentra. “Si
se tiene un campo con mucha soja, gene-
ralmente se encuentra el nematodo quiste
de la soja. En otras zonas mds cercanas a
producciones intensivas, hay mds diversi-
dad en cuanto a los nematodos firopard-
sitos. Esto se demostrd con los andlisis de
laboratorio y de estadistica georeferencial
que realizamos”, comento.

Manifesté que las recomendacio-
nes para el manejo de estos patégenos
dependerdn de su distribucién y abun-
dancia, ademds de la disponibilidad de
materiales horticolas con resistencia
a estos nematodos y de las estrategias
de manejo integrado de plagas y enfer-
medades que se apliquen. Recomendé
ademds hacer monitoreo y muestreo de
suelo. “Le pedimos a los productores que
guarden un poco de esas muestras de suelo
que envian al laboratorio para el andlisis
de suelo y envien a un laboratorio de ne-
matologia, para la cuantificacidn de estos
patdgenos”, sugirib.

En la ocasién adelanté ademds que
la Universidad San Carlos cuenta con
un proyecto de habilitacién de un labo-
ratorio de fitopatologia con el objetivo
de ofrecer, entre otros servicios, la iden-
tificacién y cuantificacién de nemato-
dos fitopardsitos presentes en el campo,
con recomendaciones y medidas de
control a ser aplicadas.

Cultivos protegidos en la hor-
ticultura argentina. El investi-
gador de la Estacién Experimental de
Cultivos Tropicales del INTA-Yuto, de
la provincia de Jujuy (Argentina), in-
geniero agrénomo Armando Cristian
Tapia present6 el andlisis de la situacién
de los cultivos protegidos en el territorio
argentino. Mostré el crecimiento cua-
li-cuantitativo en la utilizacién de los
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materiales en las modernas técnicas de
produccién, vinculadas a la produccién
horticola, que cubre aproximadamente
8000 hectdreas, de las cuales el 75% co-
rresponde a invernaderos.

Por el nivel que se aplica en la pro-
duccién bajo cubierta, existe una cre-
ciente incorporacién en la automatiza-
cién y mejores estructuras que permiten
un mejor control del ambiente interno.
Durante su exposicién realizé una rese-
fia de la evolucién histérica y desarrollé
los principales usos de los cultivos pro-
tegidos en Argentina, con un andlisis de
la situacién en las principales regiones.
Incluyé también ejemplos de aplicacio-
nes novedosas de tecnologias en pleno
desarrollo, describe ademds situaciones
particulares del desarrollo de cultivos
protegidos en las principales zonas de
gran relevancia, como Salta, Corrientes,
Buenos Aires y otros.

El especialista manifesté que la
proteccién de cultivos permite el abas-
tecimiento de productos alimenticios
en periodos con limitaciones clim4ti-
cas, heladas, lluvias excesivas y grani-
zo. Las estructuras predominantes en
Argentina son de madera y alambres
econémicos, pero con limitaciones
en el manejo interno de microclima,
especialmente la ventilacién y concen-
tracién de CO2.

Destacé que el aumento de los insu-
mos y la escasa disponibilidad de mano
de obra calificada, obliga a los produc-
tores a extremar técnicas de cultivos que
permitan alcanzar un crecimiento verti-
cal de la produccién horticola. Afirmé
ademds que se observa un crecimiento
sostenido de la superficie bajo cubierta
desde el ano 1970 hasta la fecha. Agre-
g6 que el mayor consumo de plésticos en
Argentina corresponde a los silos bolsa.

Fertilizacion en el manejo in-
tegrado de fitonematodos en
horticultura. La presentacién estuvo
a cargo de los representantes del Gru-
po Roullier en Sudamérica, de Minga
Guazu, ingeniera agrénoma Karen Pe-
reira y el ingeniero agrénomo Héctor
Causarano. Durante la exposicién los
profesionales afirmaron que a nivel mun-
dial, los fitonemdtodos ocasionan entre
12 y 15% de pérdidas en la produccién

Armando Cristian Tapia, investigador

de la Estacion Experimental de
Cultivos Tropicales del INTA-Yuto.

horticola, lo que representa dafios econé-
micos importantes. El género principal
es la Meloidogyne, especialmente la Me-
loidogyne incognita razas 1,2,3,4 y Meloi-
dogyne javanica, que pueden ocurrir de
forma aislada o simultdnea.
Actualmente la Meloidogyne posee
mds de 90 especies descritas en mds de
2.000 especies vegetales hospederas,
fruticolas, floricolas y horticolas. Ma-
nifestaron que se trata de un problema
complejo y que las medidas de manejo
también son complejas. La fertilizaciéon
es un método viable para el manejo in-
tegrado de estos fotopatdgenos, ya que
la prictica promueve la incorporacién
de nutrientes y mejora de la estruc-
tura del suelo. Por mds que el control
del dafio radicular ocasionado por los
nematodos no sea eliminado, la fertili-

Karen Pereira, representante del
Grupo Roullier en Sudameérica.

zacién puede ser parte de un conjunto
de medidas que permiten mantener a
las poblaciones por debajo del nivel de
dafio econémico.

En cuanto a la fertilizacién de base
con fertilizantes de eficiencia mejorada,
afirmaron que una vez que el pH del
suelo se corrige es fundamental hacer la
fertilizacién de base teniendo en cuenta
el resultado del andlisis de suelo y nece-
sidad nutricional de la especie horticola.
Destacaron que en la actualidad estdn
disponibles en el mercado del sector
horticola fertilizantes de eficiencia me-
jorada, que permiten disminuir pérdidas
y aseguran la disponibilidad de nutrien-
tes durante el ciclo del cultivo. Existen
fertilizantes nitrogenados y potdsicos de
liberacién gradual, que ayudan a dismi-
nuir pérdidas por erosién, lixiviacién o
volatilizacién en el caso del nitrégeno.

Sefalaron que un problema comiin
en la fertilizacién fosfatada es que el fos-
foro puede ser retenido fuertemente por
las arcillas del suelo o que forme com-
puestos insolubles con el hierro y alumi-
nio en suelos 4cidos, o con el calcio en
suelos alcalinos. Los fertilizantes fosfata-
dos de mayor eficiencia cuentan con una
molécula érgano-mineral que protege al
fosforo de la retrogradacion del suelo.

En cuanto a los fertilizantes mixtos
de mayor eficiencia contienen nitrégeno,
fésforo, potasio, azufre, calcio y algunos
micronutrientes en el mismo grano. Ade-
mds, el propio grano de fertilizantes es
capaz de atraer nutrientes que se encuen-
tran en la solucién del suelo, de tal ma-
nera que no solamente se aprovechan los
nutrientes contenidos en los fertilizantes
sino también otros nutrientes del suelo.
En su mayorfa estos fertilizantes cuentan
con agregados de sustancias que actiian
estimulando la micro flora del suelo, lo
que generan hormonas que estimulan
el desarrollo radicular. De esta manera,
con un sistema radicular bien desarrolla-
do las plantas aprovechan mejor los nu-
trientes del suelo ademds de los que son
provistos por fertilizantes.

Mencionaron que un reciente lanza-
miento de fertilizante mixto, ademds del
aporte de macro y micro nutrientes po-
see un activo con efecto nemostético, lo
que provee una nutricién balanceaday la
proteccién contra nematodos. CA
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Con menos reserva mundial

1 USDA, quien retomé la emisién de

sus reportes en febrero, realizé una se-
rie de recortes en produccién de soja, que
termina por arrojar un recorte en existen-
cias finales mundiales proyectadas de 8,61
millones de toneladas, ubicando esta cifra
actualmente en 106,72 millones de tonela-
das, casi 6 millones por debajo de las expec-
tativas de los operadores, de todas formas
siguen mostréndose por encima de la cam-
pafa previa.

Este organismo estimé que la cosecha
norteamericana produccién estadounidense
en 123,66 millones de toneladas, 1,52 mi-
llones por debajo del reporte previo y 690
mil toneladas por debajo de las expectativas
de los operadores. Ademds de recortar pro-
duccidn, los norteamericanos recortaron sus
estimaciones de exportaciones en 680 mil

toneladas, importaciones en 140 mil, incre-
mentaron la industrializacién en 260 mil,
y concluyeron en que sus existencias finales
del presente ciclo comercial serdn de 24,76
millones de toneladas, esto no solo estd por
debajo de los 26 millones que estimaron en
diciembre, sino también son inferiores a los
25,2 millones esperados por el mercado, aun-
que siguen mds que duplicando los stocks del
afio anterior, mostrando un claro reflejo de
los efectos que se generan como consecuen-
cia del conflicto comercial con China.

La produccién brasilena fue proyectada
en 117 millones de toneladas, 5 millones por
debajo de la estimaci6n previa y en linea con
lo esperado, aunque sigue estando por enci-
ma de algunas cifras privadas. La cosecha ar-
gentina tuvo un recorte de de 500 mil tonela-
das, ubicdndose actualmente en 55 millones.
Si bien considera el USDA que hay pérdida
de superficie por el exceso de lluvias, parte
se verd compensado por rindes superiores a
la media histdrica justamente por la buena
disposicién de humedad para los cultivos.

Para Paraguay recortd la produccién
en 300 mil toneladas, ya que redujo de
9,8 millones de toneladas a 9,5 toneladas
la estimacién de produccién de la presente
campana. También recortd la exportacién
de soja paraguaya, de 5,8 millones de tone-
ladas a 5,6 millones de toneladas.

Para China, nuevamente recortan las
expectativas de importaciones desde los
90 a los 88 millones de toneladas, muy por
debajo de los 94,1 millones de toneladas
importadas por el pafs asidtico en el afo co-
mercial 2017/18, previo al inicio del conflic-
to comercial con Estados Unidos.

Por debajo de
la campana
pasada

] USDA estimé las exis-
tencias globales de maiz
en 309,78 millones de tone-
ladas, cifra que si bien resul-

tan 2,72 millones de tonela-
das superiores a lo esperado
continda mostrando una
importante caida frente a los
340,81 millones con las que
se cerrase el ciclo 2017/18.
Asimismo el organismo
oficial estadounidense ajus-
t6 el volumen de produc-
cién maiz estadounidense a
366,28 millones de toneladas,
esto no solo es inferior a la ci-

Fuente: CBOT.

Cotizaciones en Chicago @s-oz2-19)

Soja Trigo Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes US$/t
Mayo-19 337 Marzo-19 171 Marzo-19 144
Julio-19 342 Mayo-19 176 Mayo-19 147
Agosto-19 344 Julio-19 178 Julio-19 151
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fra previa sino que también estd por debajo
de lo esperado. Esta menor cosecha se ve re-
flejada claramente en existencias al 1 de di-
ciembre que son 3,56 millones de toneladas
mas bajas que las esperadas y también 15,62
millones de toneladas inferiores a las que te-
nfan al inicio de diciembre de 2017.

Los stocks finales en cambio, si bien son
inferiores a los estimados en Diciembre 2018,
se observan por encima de lo esperado por
analistas, y esto se debe a que el USDA recor-
ta 4,19 millones de toneladas el uso interno,
como resultado de menor uso como raciones,
menor industrializacién tanto para Etanol
como para produccién de endulzantes.

En cuanto a las producciones sudameri-
canas, muestran una produccién argentina
de 46 millones de toneladas. En el caso de
Brasil, no mostraron cambios respecto de
los 94,5 millones de toneladas ya proyecta-
dos anteriormente.

Leve merma en
stocks globales

1 USDA estimé en su reporte de

febrero una leva merma de los
stocks mundiales dejando la reser-
va global de trigo en 267,53 frente a
268,10 millones de toneladas repor-
tadas en diciembre.

El reporte trajo datos bajistas para
la campana 2018/19 norteamericana.
El mismo estimé una caida en la
demanda interna, menor consumo
como forraje fundamentalmente su-
mado a un leve recorte de molienda,
algo que se refleja en existencias ma-
yores a las esperadas al 1° de diciem-
bre y también en las proyecciones de
existencias finales para el presente
afio comercial.

No previo variaciones para Aus-
tralia que queda sin cambios en 17
millones su produccidn, al igual que
Canad4 que mantiene sus 31,8 millo-
nes de toneladas. Para Rusia incre-
mentaron las estimaciones de pro-
duccién subiéndola en 1,6 millones
de toneladas hasta 71,6 millones, e
incrementaron también exportacio-
nes, de 36,5 a 37 millones de tone-
ladas.

El USDA también estimé que el
drea de siembra de trigo de invierno
en Estados Unidos para el siguiente
aflo, ya que segtin el reporte las siem-
bras de estas variedades de trigo en el
2019/20 fueron de 12,66 millones de
hectédreas, por debajo de los 13 mi-
llones que se esperaban y también un
3,9% inferior al 4rea destinada a este
cultivo en 2018.

Méquinas vendidas. Hasta Enero-2019

Tractores Fuente: Cadam.
John Deere 782

Massey Ferguson 460

New Holland 246

Valtra 204

Case 131

Fotén 44

Mahindra 33

LS 28

Landini 25

Deutz-Fahr 5

Total 1.958

Cosechadoras Fuente: Cadam.
New Holland

John Deere

Case

Massey Ferguson

CLAAS

Valtra

Total

Maquinas desaceleran sus ventas

12019 no arranca muy bien para el sector de ma-

quinarias agricolas. Las ventas desaceleraron y se
nota una gran diferencia entre el primer mes de este
afo y lo que fue el inicio del ano anterior.

Segtin los datos de la Cdmara de Automotores
y Magquinarias (Cadam), en enero del 2019 se ven-
dieron 87 tractores y 37 cosechadoras. Durante el
primer mes del afio anterior cuando se vendié 134
tractores y 56 cosechadoras.

En cuanto a preferencias por marcas siguen las

mismas tendencias del 2018. En tractores el primer

lugar ocupa John Deere con el 40% del mercado, el
segundo lugar Massey Ferguson con el 24% y el ter-
cer lugar New Holland con el 12%. En cosechadoras
nuevamente arranca bien New Holland y lidera el

mercado con el 54% del mercado, en segundo lugar
estd John Deere con el 21% del mercado y el tercer
lugar comparten Case IH con Massey Ferguson con
el 10% del mercado cada uno.

El inicio desalentador para el sector de maqui-
narias sin duda es motivo de preocupacién para el
sector, ya que las condiciones para la inversion en el
campo no son muy buenas, considerando el impor-
tante quiebre de la cosecha del principal cultivo agri-
cola del pais, la soja.

El panorama sigue incierto para el sector, aunque
no todo estd dicho, no se proyecta una comercializa-
cién dindmica de maquinarias como fue el afio pasa-
do, aunque las préximas ferias agricolas de marzo y
abril serdn termémetros mds exactos para el sector.
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a produccién de Orquideas

viene siendo muy apreciada por

los floricultores, paisajistas, vi-

veristas y consumidores por su
exotismo, diversidad de colores, y formas.
Es una planta muy requerida actualmen-
te en todo tipo de acontecimientos, lo que
obliga a los cultivadores producir en can-
tidades con las cuales puedan abastecer el
mercado interno y cubrir esas demandas.
La produccién de mudas comienza
con la seleccién de las matrices que serdn
las donadoras de tejidos los cuales serdn
multiplicados o con los cruzamientos
para la obtencién de semillas que dardn
nuevos variedades de colores y/o formas
de orquideas. Luego de conseguir el teji-
do o las semillas, estas son cultivadas en

condiciones controladas de temperatura,
luz y humedad, dentro de un laboratorio
utilizando protocolos y procedimientos
de cultivos especificos para cada género
de Orquidea en cuestién.

Cumplido el ciclo de cultivo en la-
boratorio (in vitro), que va de 9 a 11 me-
ses(dependiendo del género) estas pasan
a un segundo cultivo fuera de esas con-
diciones controladas, que seria el cultivo
ex vitro o invernaderos.

Exigencias climaticas. Los plan-
tines llegados al invernadero requieren

ciertos cuidados que favorezcan su desa-
rrollo; como luz, y humedad, traducidos
en temperatura, agua de riego y hume-
dad relativa del ambiente.
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Desarrollos Madereros S.A.
Supercarretera Itaipd Km 13-Norte
Tel.: (0631) 22 757 / (0631)23600
Cel.: (0983) 937 849

Hernandarias - Paraguay

A los plantines recién llegados al in-
vernadero se los mantiene a media som-
bra y con una humedad relativa alta por
unas semanas, en la que gradualmente se
las irdn exponiendo a esos factores segtin
sus requerimientos.
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Las orquideas segtin el género que se
cultive tienen exigencias especiales;se-
gun el grosor de sus raices requerird un
tipo de sustrato, cantidad de agua o % de
humedad, intensidad de luz, rangos de
temperatura, tipos de fertilizante segin
el estadio de crecimiento etc.

Trasplantes y cuidados. Son cul-
tivadas en su primera etapa de desarrollo,
en un medio que le permite mantener ha-
medas sus raices, comiinmente se cultiva
en un sustrato llamado musgo sphagnum,
cuyas fibras largas dejan desarrollar a las
raices sin inconvenientes, existen otros me-
dios utilizados para su cultivo siendo mds
requerido el musgo por su versatilidad.

A los 22 dias a un mes ya estarfan
formando raices nuevas, sefial de una
buena aclimatacién, serd el momento de
ir programando un cuadro de fertiliza-
cién a media dosis semanalmente hasta
superar los 2 pares de hojas.

Una vez que las plantitas tengan un
buen sistema de raices y con aproxima-
damente unos 15 a 20 cm podrdn ser
trasplantadas a macetas en un sustrato
bien poroso diferente al utilizado en su
primea etapa de crecimiento.

Las cualidades fundamentales de un
sustrato destinado al cultivo de orquideas
deben ser: buen drenaje, buena retencién
de agua y facilidad de la penetracién de
las raices que son carnosas y en algunos
casos muy finas.

Los elementos que conforman esa
mezcla pueden estar constituidos por car-

bén vegetal, corteza de pino, poliestireno(-

Dendrobium, plantin listo
para su trasplante.

Cattleya sp. listas para
el trasplante a maceta.
oy e X

Cattleya en flor
de 2 a 3 afos.

trozos de isopor), fibra de coco, carozo de
coco, trozos de ramas de 4rboles, arcilla
expandida, perlita, vermiculita, etc. todo
estos componentes pueden ser utilizados
como parte de las mezclas utilizadas como
soporte para que la planta siga creciendo,
la granulometrfa o tamafio de esos com-
ponentes deben ser mixtos de manera que
el medio preparado para sostener a esa
plantas dejen pequenas burbujas de aire y
espacios que dejen drenar bien el agua.
En la primera etapa del trasplante se
mantendrdn con una buena humedad,
sin adicién de fertilizante por unas se-

Phalaenopsis,
floracion a los un afo.

Cattleya
intermedia en flor.
- t

Cattleya, resultado de
cruzamientos controlados.

manas, luego serdn fertilizadas con un
fertilizante que favorezca el crecimiento
de sus raices y hojas y un buen tutorado
que permite que las orquideas formen
mds rdpido nuevas raices.

En esta etapa juvenil se van clasifi-
cando segin tamano y género las que
recibirdn otro tipo de fertilizacién y
cuidados prepardndolas para su prime-
ra floracidn.

En la produccién de plantines o
mudas de orquideas es muy importan-
te mantener la sanidad de las plantitas
ya que eso compromete su desarrollo y
posterior produccién.

Los plantines se cultivan en bande-
jas de hoyos o bien en bandejas comu-
nitarias de donde posteriormente serdn
trasplantadas a macetas de 14 a 15 cm
de didmetro.

Segin el género desde su salida del
laboratorio a su cultivo en invernaderos
ellas florecen a los 1 afio como las Pha-
laenopsis y otras en 2 a 3 afos como las
Cattleyas.

Las mudas pueden ser comercializa-
das en frascos de vidrio en su tltimo esta-
dio de crecimiento en laboratorio sin ha-
ber pasado por la etapa de aclimatacién,
o en bandejas de hoyos ya aclimatadas,
dependiendo del gusto del consumidor y
conocimiento del cultivo. CA

- 95



‘;'.IHIII il Ii!&l'll.']f E CAMED |

_\’rp‘i" l-'*

At oduccalinﬁ_-# :
> _

r % _§ 2\ --

-

t t- Gﬁ
transagro transagro transag

E‘li‘lqlt de enero pasado, Tral}sagro‘ S.A. llevo'a cabo su primer Dia de Campo,
“en el Centro de Tecnologias Agricolas (C.T.A), en'su unidad Nueva Toledo,
“¥ departamento de Caaguazi. En lafoportunidad presentaron los mejores ma-

teriales para laxproduccion de soja, maiz y sorgo en lazona. Ademds de pro-" """

(Egit:)s de alta calidad en insecticidas,herbicidas, fungicidas-y fertiliza‘hrl_ltes.
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a primera jornada de campo

de Transagro se desarrollé con

éxito. Reunié a numerosos

productores agropecuarios de
la zona. Las marcas participantes fueron:
Transagro, Bayer, Fortgreen, Agronémi-
co, Timac Agro, Monsanto, Syngenta,
Macro Seed, IGT, Agricomseeds, Nide-
ra, TMG y Sojapar. El programa incluyé
un recorrido por estaciones técnicas.

En la primera estacién, Transagro
presentd las tecnologfas para la pro-
teccién de los cultivos. En la segunda,
Fortgreen puso a disposicién tecnologias
para nutricién de las plantas. En la terce-
ra parada Bayer, propuso sus programas
fitosanitarios para el control de plagas y
enfermedades, ademds de una variedad
de Monsoy. En la cuarta estacién, Agro-
némico desarrollé el tema “Manejo de
Fertilidad en Soja”. Y en la quinta, Ti-
mac Agro capacit6 sobre “Tecnologias en
fertilizacion”.

En las demds estaciones se pudo ob-
servar los materiales de soja las siguien-
tes marcas: Monsoy, Syngenta, Macro
Seed, Nidera, TMG y Sojapar y de sorgo
Agricomseeds.

El gerente del Departamento Agro-
quimicos de Transagro, Wagner Fausto,

manifesté que este afio la firma presentd
a sus clientes su “Primer Dia de Cam-
po en el Centro de Tecnologias Agricolas
(C.TA)”,. Comentd que los directivos
consideran que es una herramienta muy
importante para los técnicos de la em-
presa y principalmente para los clientes.

“Estamos muy contentos por alta parti-
cipacion de los productores, quienes de esta
manera demuestran el interés que tienen
por la informacidn sobre las tecnologias

Wagner Fausto, gerent
del Departamento
Agroquimicos de Transagro.

disponibles para la optimizacion de la
produccion. También agradecemos a las
empresas aliadas que nos acompanaron en
esta primera jornada’, dijo.

En la ocasién destacd que las parce-
las fueron preparadas respetando la si-
tuacién actual del campo. “Tuvimos una
sequia que afectd bastante. Con esta reali-
dad los productores pueden ver hoy en las
parcelas demostrativas el comportamiento
de los materiales y la efectividad de los pro-
ductos que hoy proponemos”, agregé.

Manejo. En cuanto al manejo apli-
cado en las parcelas demostrativas del
Centro de Tecnologias Agricolas, para
el primer dia de campo, el directivo
explicé que desde la planificacién del
proyecto se enfocaron en las Buenas
Practicas Agricolas (BPA), para una
agricultura sostenible. Comenté que el
proceso de preparacién inicié con los
andlisis de suelos. Los resultados y re-
comendaciones de los mismos fueron
llevados a la préctica en la superficie
cultivada.

La desecacién o control de malezas se
realiz$ con la técnica del doble golpe, 20
dias antes de la fecha de siembra planifi-
cada, con los productos de Transagro 1>
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(Forester Max, Gump 72, Niccolo 24 y
Trynith Quat). Las actividades previas
a la siembra fueron los tracamientos de

semillas con los insecticidas, fungicidas,
enraizante e inoculantes, teniendo en
cuenta las recomendaciones técnicas que
Transagro difunde como las mds com-
pletas y efectivas del mercado.

Posteriormente se realizaron todos
los cuidados culturales para el control
de malezas en la post-emergencia de
los cultivos.

Aplicaron insecticidas de Tran-
sagro (Tharinga 75, Tharinga 500,
Horch, HorchDuol y DNT 80). En
fungicidas, menciond el Soystar; ade-
mids de otros productos foliares de
nutricién y proteccién de plantas, res-
petando las recomendaciones técnicas
de sus principales proveedores Bayer y
Fortgreen.

Afirmé que el mes de octubre se
presentd atipico, con mds de 400 mili-
metros de precipitaciones, que afecté el
desarrollo vegetativo de la plantas. Y en
el mes de diciembre se registré 23 dias
de sequia, que tuvo un impacto consi-
derable en el llenado de granos. Resalt6
que a pesar de estas condiciones varia-
bles del tiempo, lograron rendimientos
superiores a la media regional.

Proyectos. Wagner Fausto manifestd
que Transagro trabaja en el disefio y desa-
rrollo de varios proyectos, que ayudardn a
generar informaciones ttiles y reales para
agricultores. Resalté que el campo de-
mostrativo del C.T.A. es bastante repre-
sentativo para la realidad de los agriculto-
res de este punto de produccién del pais.

El Centro de Tecnologias Agrico-
las es un emprendimiento conjunto
con Agronémico, una empresa lider en
investigacién, desarrollo, capacitacién
e innovacidn en el sector agricola.

La jornada de campo es un even-
to que en adelante formard parte del
programa de actividades anuales de la
Transagro, con el objetivo de difun-
dir capacitacién, conocimiento de los
materiales disponibles para una me-
jor produccién, como las variedades
de los principales cultivos de la zona,
los productos para nutricién y protec-
cién de los cultivos. Manifesté que
serd un momento ideal para abordar
las inquietudes, sobre cémo sobrelle-
var los problemas que se presentan en
el campo, con los técnicos y represen-
tantes de las empresas aliadas a Tran-
sagro. Para conocer las tendencias,
novedades, los materiales con mejor
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comportamiento y adaptacién, y los
productos mds utiles para el dia a dia
del trabajo agricola.

Con el C.T.A., Transagro apuesta al
futuro desde el presente, para ofrecer las
mejores soluciones a sus clientes. El local
cuenta con una superficie total de 5 hec-
tdreas. En el lugar cuentan con proyectos
de futuras edificaciones. La empresa tam-
bién prevé organizar visitas al CTA con
grupos de clientes, que incluirdn charlas
sobre temas especificos del interés de los
productores, capacitaciones a los técni-
cos, testeos de efectividad de los produc-
tos comercializados. “Se realizardn milti-
ples trabajos para generar resultados vdlidos
y aplicables a la realidad de una agricul-
tura sostenible, como la planificacion e ins-
talacién de parcelas experimentales para el
desarrollo y validacion de productos para la
proteccion y nutricion vegetal de los cultivos
representados y comercializados por Tran-
sagro. Nuestras principales marcas son Ba-
yer, Fortgreen y las MP marcas propias de
la empresa”, expresd.

La firma tuvo un crecimiento impor-
tante en los dltimos afios. Actualmente
el departamento técnico de Transagro
cuenta con 12 técnicos. Tiene seis silos de
acopio instalados en puntos estratégicos
de la region, para brindar el mejor servi-
cio a sus clientes. Ofrece servicios de aco-
pio y almacenamiento, transporte, ventas
de combustibles, carburantes, venta de
insumos agricolas y asistencia técnica.

La empresa es representante en la
zona de las marcas Fortgreen y Bayer.
Desde el 2016 comenzé con la im- 1>
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DESde Brindamos soluciones integrales para el productor rural,

e’ prim er surco acompandndalo y apaydndolo durante todo el ciclo
h s t ’ productivo hasta la etapa final de comercializacion,
asiaia ofreciendo las mejores solucianes, poniendo especial enfasis
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portacién de sus MP marcas propias.
“Trabajamos con productos muy especificos
y de buena calidad”, dijo.

El objetivo de la empresa es ampliar
su linea propia de insumos y realizar la
evaluacién de los mismos en el CTA,
para luego acercar a los clientes.

Inoculante PGPR
Tribacterial con IGT S.A.

| ingeniero agrénomo Mateo Janz,

técnico de IGTSA se refirié al uso
del Tribacterial Azospirillum con Bad-
ysithyzobium y Pseudomonas. Explicé
que el Badysirhyzobium es para la for-
macién de ndédulos y fijacién de nitré-
genos. El Azospirillum para el mejor
enraizamiento de las plantas. Y las Pseu-
domonas para la fijacién de fésforo.

“En parcelas donde se utilizé este
encontramos que se tuvo
diferencias significativas, como un mejor
enraizamiento, mejor absorcion de agua
en profundidad, lo que significa que esas
plantas no sufrieron en la misma magni-
tud de estrés que otras”, destacé.

Mateo Janz resalté que la empresa

tratamiento,

trabaja en alianza con Transagro con el
inoculante Tribacterial que se denomina
PGPR. El mismo estd compuesto por las
tres bacterias: Badysirhyzobium japoni-
cum, Azospirillum brasiliense y Pseudo-
monas fluorescens. Es un producto espe-

Mateo Janz presento el
inoculante tribacterial PGPR.

INOCULANTE
TRIBACTERIAL

cial e innovador, que ofrece el diferencial

de contar con las tres bacterias. Puede de
ser utilizado en maiz, soja y otros cul-
tivos. En el cultivo de soja muestra re-
sultados de mayor exploracién radicular
y una mejor solubilidad de fésforo en el
suelo. Las semillas inoculadas con este
producto tienen una mayor resistencia
en los periodos de sequia. Comenté que
ofrece el producto a través de Transagro

André Zabini, Director
Técnico de Agrondmico.
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en toda la zona de Caaguazi y alrededo-
res, con excelentes resultados.

Agronomico

or su parte, el ingeniero agrénomo
André Zabini, director técnico de
Agronémico presentd el costo beneficio
de la fertilizacién, en un andlisis técnico
y econdmico de la fertilizacién en la zona

Nutricion de las plantas. La
buena nutricién de las plantas, depende
del equilibrio entre 13 nutrientes mine-
rales, macronutrientes nitrégeno, f6sfo-
ro, potasio, calcio, magnesio y azufre.
Y los micronutrientes, boro, cobre, zinc,
hierro, manganeso, niquel y molibdeno.
Para saber cudles son los nutrientes que
necesita la planta, se debe realizar un
andlisis de suelo, cuyo resultado permite
conocer los nutrientes que estdn en defi-
ciencia en el suelo.

Explicé que realizaron un andlisis de
suelo en la parcela demostrativa. Identi-
ficaron una situacién de acidez PH5, lo
que indica falta de calcdreo; el potasio,

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Tiago Ullmann, comentd sobre
P el tratamiento de semillas.

- Grepsm*.;:

fésforo y azufre en niveles bajos. Ante
estos resultados prepararon diferentes es-
quemas de fertilizacién.

Bayer presento su
programa para el control
de enfermedades

velin Michelon, Field MKT de

Bayer presenté a los productores
el Programa para el Control de Enfer-
medades en Soja de Bayer. La empresa
recomienda cuatro aplicaciones de fun-
gicidas para el cultivo de soja. La pri-
mera aplicacién con Cripton, cuando
las plantas estdn en un estadio donde
la hilera esté abierta de manera que la
aplicacién llegue hasta la dltima hoja de
abajo. En la segunda aplicacién, el Crip-

Evelin Michelon, Field
MKT de Bayer.

.ﬂ‘"‘? I =
Marcos Renato Rodriguez,
de Fortgreen Paraguay.

ton XPRO con una ventana de 15 a 18
dias aproximadamente, dependiendo de
la presién de la roya y el clima, en una
dosis de 500 cc por hectdrea. En la ter-
cera y cuarta aplicacién se recomienda
Sphere Max en una dosis de 200 cc por
hectdrea. En todas las aplicaciones se re-
comienda realizar la mezcla con el mul-
tisitio o Mancozeb para la proteccién de
las moléculas de los fungicidas.

Fortgreen

P or su parte Cleyton Domingos, re-
presentante técnico de Fortgreen,
explicd que la empresa trabaja con un
concepto llamado Sistema Funcional de
Nutricién (SFN), que se enfoca en nutrir
la planta y reducir el estrés. En su portafo-
lio disponen de alternativas en productos
para la fase vegetativa, reproductiva ini-
cial, fungicidas, entre otros. Se refiri6 ade-
mds al componente de rendimiento, que
es el factor de la planta que ayuda a in-
crementar la productividad. Estos factores
son: el niimero de plantas por hectdrea, el

Cleyton Domingos, representante
técnico Fortgreen Brasil.

nimero de vainas por planta, el nimero
de granos por vaina, y el peso de grano.

Genética de soja

TMG. El representante de TMG
ALAG para la regién central de Para-
guay, Delcio Seleme presentd las dos va-
riedades mds sembradas de TMG en el
pais. En la oportunidad destacé las va-
riedades TMG 7072 RR y TMG 7062
IPRO. Y coment6 que TMG cuenta con
un nuevo material, que no fue presenta-
do durante esta jornada TMG 7063 IN-
TACTA INOX, tolerante a nemétodos.

Macro Seed. Ingeniero Ariel Franco,
responsable técnico comercial de Macro
Seed, mostré la variedad LDC5.9 con un
ciclo largo de 123 dfas, ideal para fecha
central de siembra desde 25 de setiembre
hasta el 5 de octubre, con 12 y 14 plantas
por metro lineal. 4 los productores que to-
davia no probaron trabajar con este material
les invitamos para que prueben”, dijo. 1>
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Nidera. Nidera Semillas demostrd a
los participantes la variedad NS 6248. El
representante de la empresa, Ivin Cha-
parro manifesté que es muy similar a la
estructura de la 5909, con un porte un
poco mds grande. Entre las principales
caracteristicas menciond que el material
ramifica mucho, su peso de granos es
de 165 gramos por cada 1000 semillas.
Tiene un buen comportamiento contra
Macrophomina. El material se destaca
en la siembra del 5 al 25 de setiembre,
cuidando la poblacién de plantas.

Monsoy. El ingeniero agrénomo Ni-
Ison Soares, técnico de Monsoy-Bayer
presenté la M 5947 IPRO. Manifestd
que es una variedad que estd en el merca-
do de Paraguay desde hace dos anos. Es
una variedad precoz, que se destaca por la

Monsoy.
® Y

ramificacién y fructificacién de la planta.
Permite hacer una segunda zafra bien an-
ticipada, por ser una variedad rdpida. Es
ideal para arranque de siembra, desde el 15
de setiembre, con 14 plantas a cosecha.

Syngenta. Francesco Greco, técni-
co de Syngenta exhibié la variedad Syn
1561 IPRO. Manifesté que se trata de un
material con una buena caja productiva
y se adapta bien en suelos mixtos. Su
época de siembra es a partir de 20 y 25
de setiembre en adelante. Es un material
con ciclo de maduracién 6.1, tiene un
excelente crecimiento. Recomendé una
poblacién de 10 a 12 plantas por metro
lineal. Entre su principal caracteristica
destacé que tiene los entre nudos bastan-
te cortos, carga bastante vainas por entre
nudo. Tiene una arquitectura de planta

Syngenta.
® yng
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Nidera.

que permite que los productos que se
aplican ingresen ficilmente. No ramifi-
ca mucho, pero compensa por la altura y
cantidad de entre nudos.

Sojapar. La ingeniera agrénoma Ana
Mongelos, coordinadora del programa de
semillas del Inbio expuso ante los partici-
pantes la variedad R19, una semi precoz
entre 135 y 140 dias, es rustica, tiene el
gen de la resistencia a la roya. Tiene un
crecimiento exuberante, dependiendo
de la época de siembra. Estd posicionada
para la siembra anticipada, desde el 10 de
setiembre en adelante. Recomendé el ma-
terial para suelos de mediana y alta ferti-
lidad, con una densidad de plantas entre
8 y 10 plantas por metro lineal. “Cuanto
mds tarde se entra a sembrar mds baja tiene
que ser la densidad de siembra”, expreso.

Sojapar.
e Jap.
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Agricomseeds

L a ingeniera Patricia Morel mostrd
una variedad de sorgo de Agricom-
seeds, la Agri 002E. Explicé que fue
creada en el Chaco boliviano, para ensi-
laje y cobertura. Florece una vez al ano,

Ruben Morel y Patricia Morel
presentaron el sorgo Agri 002E
de Agricomseeds.

en el mes de abril. En verano se reco-
mienda el uso de 4 a 6 semillas por me-
tro lineal. La fecha de siembra ideal es
desde setiembre hasta febrero para silaje.
Para cobertura, desde febrero y marzo.
Entre las principales caracteristicas del
material, se destaca que a los 40 dias, co-
mienza a macollar y a generar raiz, con
un metro y medio de profundidad de
rafz. Durante la jornada el material es-
taba con aproximadamente 60 y 70 dias.

“En una semana mds se puede co-
mengar a cortar para ensilaje, porque
es el momento en el que tiene mds con-

Vlcentln

PARAGUAY S

tenido de proteina, entre 8 y 11%, su
digestibilidad es de 75% y carbohidratos
totales de 80%. Después de los 100 dias
comienza a disminuir proteina y au-
mentar fibra, porque comienza a crecer
10 c¢m por dia y el cliente utiliza para
engorde. En 80 y 90 dias mds o menos
se saca desde 60 hasta 80 toneladas,
dependiendo la altura, densidad y mo-
mento de la planta”, dijo.

Cobertura el material, genera mate-
ria orgdnica y descompactacion el suelo
por su agresividad de raiz, ademds de ni-
trégeno, fésforo y potasio. CA

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar




El chma no

permiti6 igqalar a
zafras anteriores

La zafra sojera 2018-2019 de Agropeco sufrio los efectos negati- a zafra de soja 2018-2019 no

vos del clima, tal como ocurrio en todas las zonas de produccion e jejc;mmpjjﬂ“" o
del pais, lo cual repercutio negativamente en los rendimientos. riores campafia
oka_alcanzar un promedio de rendi- '@ cmpresa Agropeces

kilogramos por hectérea.
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prana; y de 3.000 a 3.700 kilégramos
por hectdreas, de las superficies cultiva-
das en forma tardia.

El Ing. Agr. Luis Marecos, responsa-
ble del 4rea agricola de Agropeco, sefial$
que los rendimientos oscilan de acuer-
do a los chaparrones que alcanzaron o
no a una parcela. “Se rwvo pocas lluvias
generalizadas sobre toda la finca en esta
campana’, anadio.

Los promedios logrados a la fecha, en
que cosechd una superficie de 1.500 hectd-
reas, fue de 3.000 kilogramos por hectd-
rea, de producto seco. El técnico estimé un
promedio general que oscilard entre 3.000
y 3.200 kilogramos por hectdrea. “Depen-
derd exclusivamente de las lluvias que pue-
dan llegar para las siembras mds tardias’.

Marecos menciond la gran cantidad
de lluvias caidas en setiembre, lo que di-
ficultd la cosecha de trigo y canola, y re-
trasé la siembra de soja. Posteriormente,
la falta de precipitaciones coincidié con
la etapa de llenado de granos de los pri-
meros lotes tempraneros. Esto ocasioné
un quiebre del potencial de rendimien-
to, lo que finalmente produjo mermas
de hasta el 40%. También sefialf la alta
presién de roya, orugas y chinches que
afect6 la zafra 2018-2019 de Agropeco.

Para la campana sojera 2018-2019,
la empresa empleé las siguientes varie-
dades: BMX Valente RR (6968 RSF),
BMX Brava RR (6663 RSF), NA 5909
RG, DM 6.2i STS RR, NS 6009 IPRO,
M 6211 IPRO, y M 5947 IPRO.

Esta empresa destiné 5.000 hectd-
reas para el cultivo de soja en campana
2018-2019 y realizé la siembra en tres
etapas. Las buenas précticas agricolas
realizada por la empresa, como sistema
de siembra directa y la rotacién de culti-
vos, evité que la pérdida de rendimiento
sea mayor en la finca.

Para la zafrifia 2019, la firma pre-
tende destinar unas 500 hectdreas al
cultivo de soja, con el objetivo de pro-
ducir semillas para la préxima campafa.
También se sembraran 800 hectdreas de
mafz, 600 hectdreas para la produccién
emercial de granos y 200 hectj
ilaje de planta entera.
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Nueva plataforma para
la difusion de tecnologias

La primera edicion de la Estacion de Conocimiento Syngenta se desarrollo del 29 enero al 1
de febrero pasado, en forma simultanea en Katueté y Santa Fe del Parand. Esta es una nue-
va plataforma de difusion de tecnologias que implementa la compaiiia en el pais, donde los
temas de interés son abordados con mayor profundidad ante reducidos grupos de técnicos
y agricultores. En estos cuatro dias, la multinacional recibié productores referentes de las
regiones mencionadas y dio a conocer sus proximos lanzamientos para el mercado local.

ste nuevo formato de jorna-  Pirapey, en el departamento de Itapud,

del 19 a 22 de febrero.

para este tipo de eventos y optaron

das de campo que propone presentar varias parcelas experimen-

la companfa, en su primera
experiencia en el pais, tiene a
tres localidades como sede. Ademis de
las realizadas en Katueté y Santa Fe del
Parand, se desarrollé una tercera Esta-
cién de Conocimiento en la comunidad

Marcos Bradley, director comercial
de Syngenta para los mercados de Bo-
livia y Paraguay, acompand la Estacién
de Conocimiento desarrollada en San-
ta Fe del Parand. Explicé que decidie-
ron cambiar la modalidad tradicional
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tales, ubicadas en zonas productivas
estratégicas.
tener jornadas mds largas y trabajar con
grupos mds reducidos de productores a lo
largo de la semana. Podemos sentarnos a
conversar y compartir con ellos. Prime-

“De esa manera podemos

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Vistas de la Estacion de Conocimiento
PY desarrollada en Santa Fe del Parana.
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ro, todas nuestras novedades; y escuchar
cudles son sus necesidades para analizar
qué soluciones podriamos traerles a fu-
turo desde Syngenta’.

Bradley senalé la importancia de
poder observar las nuevas tecnologias
en el campo, y en condiciones similares
a la realidad del productor. Es por esa
razén, y a pesar de la complicada za-
fra agricola, Syngenta decidié mostrar
el desempeno de las herramientas que
tiene disponible actualmente.

. i i )
Marcos Bradley, director
comercial de Syngenta.

s L)

Entre las novedades presentadas,
una de las principales fue el fungicida
multi-sitio Bravonil 720, que Syngen-
ta presenta como una herramienta mds
para el control de enfermedades en el
cultivo de soja. La compafia también
dio a conocer nuevas propuestas en her-
bicidas, con combinaciones de ingre-
dientes activos que permiten el control
malezas de hojas finas y anchas. Brad-
ley mencioné la creciente dificultad en
el manejo de hierbas daninas, motivo
por el cual la firma comenzé a invertir
con més fuerza en ese segmento. “Va-
mos a tener productos nuevos, que van a
acompanar al productor en esta tarea que
cada vez se torna mds dificil, que es el
control de malezas”, sostuvo.

Con respecto a la gama de fun-
gicidas, Bradley senalé que Mazen y
Cypress son los pilares de la propuesta
de Syngenta. Actualmente, con el mul-
ti-sitio Bravonil 720, la compaififa espe-
ra una notoria mejoria en la calidad de
las aplicaciones.

Cada Estacién de Conocimiento,
tanto la de Katueté como la de Santa Fe
del Parand, recibié la visita de un pro-
medio de cincuenta productores por dia.
Los técnicos de Syngenta, ademds de

presentar los ensayos y explicar las ca-
racteristicas de las novedades de la com-
pania, tuvieron tiempo para conversar
sobre otras inquietudes que actualmente
tienen los agricultores.

Tratamiento de semillas. El
Ing. Agr. Facundo Isasi, representan-
te técnico comercial de Syngenta, fue
uno de los responsables en orientar a
los productores en la Estacién de 1>

Facundo Isasi, representante
técnico comercial de Syngenta. P
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| & Estacion de Conocimiento

Conocimiento de Katueté. Presentd la
propuesta para el tratamiento de semi-
llas. La empresa exhibié dos ensayos
bien diferenciados, uno con fungicidas
y otro con insecticidas.

Syngenta presentd el Maxim Advan-
ced y el Vibrance Maxx. El primero es
el fungicida que posiciona actualmente
para el tratamiento de semillas. El se-
gundo es el préximo lanzamiento de
la compania en este segmento. Ambos
fueron comparados con otros productos
de alta gama que estdn disponibles en el
mercado, como también con genéricos.
“Vemos que nuestros fungicidas estdn per-
mitiendo un mejor lote de plantas, prote-
gen mejor contra todo el complejo de hon-
gos que estdn en el suelo”.

El Maxim Advanced protege a las
semillas de los patdgenos que la infecta
y reducen su poder germinativo. Tiene
un espectro de control completo so-
bre los hongos, sefialé el ingeniero. El
producto estd disponible para realizar
el tratamiento industrial de la semilla,
como también en su versién On Farm.

En lo referente a insecticidas, la
compania puso a prueba su produc-
to Fortenza ante otras propuestas del
mercado. Isasi senalé que la tecnolo-
gia de Syngenta es completamente se-
lectiva a la soja, por lo que no inhibe
su germinacién. Comparada a otras
opciones, ofrece un control superior
sobre todo el complejo de orugas, des-
tac. “Nosotros tememos un excelente
control de Agrotis, Spodoptera y Elasmo.
Esa es nuestra principal ventaja sobre
otros productos, que controlan relativa-
mente bien la poblacion de Agrotis pero
no las demds plagas”, expresé.

Syngenta tiene disponible el Forten-
za Pack, un paquete para el tratamiento
a campo de 2.000 kilogramos de semi-
llas de soja. Incluye dos litros del Cruiser,

Francesco Greco, responsable

de desarrollo técnico de
PY mercado de Syngenta.
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Estacion de Conocimiento
desarrollado en Katueté.
orientado al control de insectos chupado-
res y masticadores; un litro de Fortenza,
para combatir a las orugas cortadoras, y

dos litros del Maxim Advanced.

Nueva herramienta para el
control de malezas. En la para-
da destinada a herbicidas se present
ensayos con varios productos, y se
dio a conocer la nueva tecnologia de
Syngenta en este segmento. Se trata
del producto Eddus, orientado espe-
cificamente al control de Amaranthus
quitensis (ka’a ruru). Esta maleza ya
presenta resistencia en Sudamérica,
motivo por el cual la compafia bus-
ca adelantarse y evitar que se escape el
control de la misma, como ya ocurrié
con otras hierbas dafninas.

En Ing. Agr. Francesco Greco, res-
ponsable de desarrollo técnico de merca-
do de Syngenta en las regiones Norte y
centro, estuvo en la jornada desarro- 1>

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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llada en Katueté, donde explicé las parti-
cularidades de este producto.

El Eddus es para aplicaciones de
pre-emergencia. Este herbicida selec-
tivo, recomendado por Syngenta para
el cultivo de soja, estd direccionado al
control de bancos de semillas de las
malezas de hojas finas, como también
las de hojas anchas.

El producto combina dos ingre-
dientes activos que son muy conocidos
por el productor agricola. El S-meta-
locloro, quimico que estd presente en
el herbicida Dual Gold, con el que se
controla bancos de semillas de las ma-
lezas de hojas finas; y el Fomesafen, que
actia sobre las de hojas anchas. “Con
el S-metalocloro se tiene un control muy
grande sobre Amaranthus, que actual-
mente es un problema, especialmente en
la zona Norte del pais”.

En la parcela, el producto fue com-
parado con el Dual Gold de Syngenta
y un herbicida de otra empresa. Greco
mencioné que la dosis del Eddus varia
de 2,5 a 3 litros por hectdrea, de acuer-
do a la presién existente en el terreno.

También presentd el Calaris, que es el
herbicida posicionado por Syngenta para
el cultivo de maiz. Este producto es una
combinacién de Atrazina y Mesotrione.
La Atrazina ofrece el control sobre ma-
lezas de hojas anchas. Puede actuar por
contacto o via radicular. El Mesotrione,
por su parte, actiia sobre la clorofila de las
malezas de hojas finas. La dosis recomen-
dada es de 2,5 litros por hectdrea.

Bravonil 720, el multi-sitio de
Syngenta. El Ing. Agr. Fabrizio Mi-
cheletto, coordinador de desarrollo técni-
co de mercado de la firma, fue uno de los
encargados de guiar a los productores en
la Estacién de Conocimiento de Katueté.
Presentd y explicd las caracteristicas de
uno de los lanzamientos de Syngenta, el
fungicida multi-sitio Bravonil 720.

Este fungicida tiene como ingre-
diente activo el Clorotalonil. Llega para
complementar el programa de control
de enfermedades que propone Syngen-
ta. En comparacién a otros multi-sitios,
su formulacién liquida facilita la tarea al
agricultor. Entre sus fortalezas, Miche-
letto explicé que el producto no tranca
picos y resiste al lavado por lluvias. “Es-

Equipo de Syngenta en la Estacidon de Conocimiento de Katueté. PY

tamos apostando a este producto. Viene un
volumen para que los lideres productores
puedan probar en sus campos”, comentd.

Otro aspecto mencionado por el
técnico fue el efecto que tiene el Cloro-
talonil sobre el oidio de la soja, que lo
diferencia al mancozeb, que es uno de
los multi-sitios mds empleados actual-
mente en el mercado local. El Bravonil
720 ofrece un control del 40% de esta
afeccién. Micheletto explicé que en
regiones de siembra temprana, con cli-
mas todavia frios, se presentan las con-
diciones ideales para el desarrollo de
esta enfermedad. “También se vio que es
bastante bueno en cercospora, septoria, y
antracnosis. Es un producto que traemos
con alta expectativa, para que aporte a la
produccion del agricultor’.

Fabrizio Micheletto, coordinador
de desarrollo técnico de mercado. P
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La alta concentracién activa es tam-
bién un punto a favor de este multi-sitio.
Micheletto senalé que un litro del Bra-
vonil 720 equivale a un quilo y medio
de mancozeb, lo que permite un manejo
mis sencillo al productor.

Manejo consciente de enfer-
medades. Eduardo Rodriguez, ge-
rente de investigacién y desarrollo de Sy-
ngenta para Bolivia y Paraguay, ofrecié
una breve charla a los productores sobre
el manejo y uso consciente de alternati-
vas en el control de enfermedades en el
cultivo de soja. El especialista senald que
la roya no tuvo una gran presién en la
ultima zafra, lo que no significa que los
productores deban bajar la guardia.

Si bien, al inicio de la zafra 2018-2019,
la enfermedad mostré una presion signifi-
cativa, posteriormente se estacd y no vol-
vi6 a reiniciar. La roya depende, en gran
medida, de la humedad y de las tempe-
raturas entre 18° a 25°. Al no presentarse
estas condiciones, la afeccién no avanzo.
“Eso puede enganar mucho al productor, que
al no tener una presencia importante de roya
este ano, tienda a cambiar la estrategia de
uso consciente de fungicidas”.

Rodriguez recordé las recomenda-
ciones de Syngenta, como la rotacién de
principios activos, el respeto al intervalo
de aplicacién, el caudal de agua del tan-
que, el uso de coadyuvantes, y las dosis
indicadas de los productos. También
menciond la siembra de variedades tole-
rantes a la roya, como una herramienta
mis en el control de la enfermedad.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Explicé también el posicionamien-
to de fungicidas de Syngenta para soja.
La compaifiia recomienda la aplicacién
preventiva de Cypress en la fase vegeta-
tiva del cultivo, con una dosis de 300 cc
por hectdrea. Posteriormente, ya con el
foco en la roya, se posiciona el Mazen
acompanado del multi-sitio Bravonil
720. En una tercera aplicacién, la in-
dicacidn es el uso de Mazen y Cypress.
“Y terminar después con un producto cu-
rativo mds un multi-sitio, pero ya viendo
como viene la presion”.

El especialista senalé que ajustaron
el posicionamiento de fungicidas. Ac-
tualmente recomiendan la aplicacién de
Cypress en fase vegetativa. El producto
acttia sobre las enfermedades de final de
ciclo. “Sabemos que las enfermedades de
finan de ciclo ingresan en la fase vegetativa
y se manifiestan al final”. Contiene Ci-
proconazol, lo que aporta en el control
de roya en caso de infecciones tempra-
nas. También se incorpora el Bravonil
720, multi-sitio con resistencia al lavado.

Otra de las novedades es la incor-
poracién del coadyuvante Ochima, que
reemplazard al Nimbus a partir de la
préxima campana. Rodriguez explicé
que este producto permitird reducir la
dosis a 250 cc, en comparacién al Nim-
bus, que requiere una dosis de 500 cc.
“No fue una tarea ficil, ya que venimos
trabajando en Syngenta desde hace varios
arios, en los que probamos entre 300y 500
coadyuvantes, y ninguno fue mejor que el
Nimbus. El Ochima tiene la misma efec-
tividad del Nimbus, y en algunos casos un
poco mejor”, expresé.

En relacién al uso de coadyuvantes
en las aplicaciones, Rodriguez explicé
que se recomienda para agilizar la pene-
tracién de los activos, que son de mo-
vimiento translaminar. Por otra parte,
el empleo de estos productos mejorar la
distribucién del caldo de pulverizacién.

“Desde la comparia seguimos con la
temdtica del manejo consciente y la rota-
cidn de activos, de colocar en el mercado
productos que se ajusten a la realidad de la
produccion nacional”, concluyd.

Manejo de plagas. Las recomen-
daciones para el manejo de plagas
complementaron las informaciones

sobre la proteccién de cultivos. César

Dold4n, RTC de Syngenta, recibié a
los productores en la Estacién de Co-
nocimiento de Santa Fe del Parand, y
present6 dos insecticidas que tiene dis-
ponible la compafia en el mercado: el
Ampligo y el Endigo.

El Ampligo estd posicionado para
el control de lepid6pteros. El producto
ataca el sistema muscular y nervioso del
insecto. Con esto se obtiene un excelen-
te manejo, destacé. El insecticida puede
controlar Spodoptera, Heliothis, Helico-
verpa y las falsas medidoras. Recomendé
un méximo de dos aplicaciones durante
todo el desarrollo del cultivo. La dosis
indicada es de 100 ml por hectdrea. “Es
una herramienta excelente para poder ro-

P e

César Doldan, RTC de Syngenta.
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Eduardo Rodriguez, gerente de
investigacion y desarrollo de
Syngenta para Bolivia y Paraguay.

tar los modos de accion y evitar una posi-
ble resistencia mds adelante. Es buenisimo
para el manejo de lepiddpteros”.

Para el control de chinches indicé el
Endigo, que es la evolucién del Engeo.
Recomendd realizar aplicaciones preven-
tivas, al inicio de la infestacién. La dosis
para este insecticida es de 200 ml por
hectdrea. “Queremos enfocarnos al manejo
de las ninfas, donde tenemos excelente con-
trol gracias al aumento de la concentracion
del Tiametoxam”.

Tanto el Ampligo como el Endigo
tienen la formulacién ZC, que presenta
micro capsulas y el tamano de las parti-
culas de 3 a 5 micras. Las micro capsu-
las protegen el activo y permiten que el
caldo de aplicacién se mantenga estable.
“Esta formulacién nos da residualidad y
calidad en la aplicacién”, sostuvo. CA
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