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Calidad, fuerza
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para su cultivo

Aqui es donde comienza una produccion con mas rentabilidad.
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Cuanto mas bien hecha y calificada sea la base
mas productivo sera el cultivo.
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Noche de Campo Bayer Tec 2019

La tercera edicién de la “Noche de campo -
Bayer Tec” —esta vez realizada en Naranjal-
fue una experiencia que apuntdé al concepto
“el futuro ya esta hoy”, en cuanto a tecnolo-
gia de Ultima generacion se refiere, y dando
pasos avanzados en corto tiempo. El evento
constod de cuatro estaciones con soluciones
tales como la plataforma Field View.

NOTA TECNICA
Comparacion de sintomatologias
nutricionales en el cultivo de Yerba Mate

La Yerba Mate es un rubro muy importante
para el pais y la fertilizacion es uno de los com-
ponentes mas significativos en cualquier rubro
agricola para asegurar una mayor rentabilidad.
En esta ediciéon presentamos los resultados de
un trabajo sobre “Comparacion de sintomato-
logias nutricionales en el cultivo de Yerba Mate”
desarrollado por profesionales de Cetapar.

COBERTURA INTERNACIONAL
4 Show Rural Coopavel:
Innovaciones y tendencias

La gran feria Sudamericana, considerada una de
las mayores del mundo, Show Rural Coopavel, en
su 312 edicién mostro las innovaciones y tenden-
cias para el agronegocio mundial. El evento se de-
sarrollé del 4 al 8 de febrero de 2019 en Cascavel,
Estado de Parana (Brasil), donde reunié a unas
520 expositores, 288.802 visitantes y generd un
volumen de negocios de 2.200 millones de reales.

13 AGRONEGOCIOS
Flores comestibles: salud y belleza en el plato

Las flores comestibles son aquellas que
pueden ser consumidas con seguridad. Las
mismas son producidas a nivel local, a través
de una alianza entre una firma comercializa-
dora de productos saludables y productores
del departamento central. Esta colorida pro-
puesta se suma como alternativa de alimen-
tacion saludable.

'AGROSHOW COPRONAR

Editorial

Alianzas, entre las estrategias para las crisis

T odo emprendimiento, como la vida, tiene sus altas como sus bajas. Y la vida
ensefia la importancia de aprender las lecciones pasadas para evitar cometer
errores futuros. Pero también ensefia en la importancia de saber administrar los
vientos favorables para tener cémo enfrentar las tormentas en tiempos més dificiles.

La primera acepcién de “empresa” para la Real Academia Espafiola se refiere
a aquella “accién o tarea que entrana dificultad y cuya ejecucion requiere decision y
esfuerzo”. Demds estd decir que el “empresario” debe estar predispuesto a mucho
esfuerzo y a decisiones determinantes en donde aquellos emprendedores que tengan
bien claro el norte y sean capaces de identificar los pasos mds prudentes y correctos
para sus iniciativas llevan una ventaja sobre aquellos menos hébiles o improvisados.

Una correcta lectura de la situacién y una sabia decisién por encima de co-
yunturas (incluso en los momentos favorables, al decir de evitar dormirse en los
laureles y pensar ingenua o torpemente que siempre se tendrdn vientos de cola)
determinard no solo enfrentar el trago amargo, sino predisponerse a un mayor
banquete cuando la ocasién lo permita. Por ello es importante tomar las precau-
ciones ante algin escenario desfavorable y no desesperarse por apagar incendios
cuando la vordgine haya avanzado varios metros.

Dicho de otro modo, es mejor prevenir que curar. Tampoco hay férmu-
las tnicas. Como los medicamentos, depende de cada cuadro. Dar el remedio
inapropiado recetado precisamente por quienes conocen del tema, puede traer
insospechados problemas futuros. Hay varias estrategias. Entre estas, la diver-
sificacién, justamente para no poner “fodos los huevos en una sola canasta”. Es
una de las medidas mds conocidas.

Otra estrategia un poco mds atrevida es la de abrirse a otros rumbos, explo-
rando la posibilidad de abarcar campos nuevos, para lo cual requerird de trans-
formaciones al interior para poder responder a las exigencias y los desafios. Y otra
alternativa, dentro de las multiples opciones, es la de las alianzas. En efecto, esta-
blecer pactos estratégicos en donde se apunte a una sinergia, a una meta conjun-
ta en donde los aliados suman sus fortalezas, limitan sus flaquezas, aprovechan
oportunidades y reducen peligros.

De igual forma, la alianza de por si no es una garantia si es que no se to-
man —de vuelta— las precauciones, entendidas estas como conocer con quién
o quiénes se establece la asociacién, si ya existen experiencias anteriores con
similares sectores o incluso de los potenciales aliados en oros casos. Ver si
realmente la coalicién apunta a objetivos comunes, como ser “Ganar = Ga-
nar”, si hay compromiso real o si la sociedad es apenas una adherencia frégil
que, apenas surja algin contratiempo, abandone el barco.

Ver también si el mensaje de esa alianza est4 llegando a todos los niveles de
la organizacién de manera certeza y directa y, a su vez, si se entendié la movida y
se aceptd el compromiso, con reglas claras y que brinde seguridad de que se estd
trabajando para orientar las acciones y los esfuerzos hacia el mismo destino y con
idéntico objetivo. En sintesis, la alianza bien encaminada es una apuesta segura
para enfrentar turbulencias en el viaje, pero sin tomar recaudos es presa fécil para
oportunistas y dificilmente se pueda escapar de los efectos negativos de una crisis.
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LILIA MILDE
CEO DE AGROTEC S.A.

Lilia Fiest Milde, Directora General de AGROTEC SA, destaco que la
empresa se encuentra a la vanguardia de la innovacion y que, fiel a
su historia, continuara llevando las ultimas tecnologias junto con el
mejor servicio a los agricultores de diferentes regiones del pais. “Cree-
mos en la calidad de la agricultura paraguaya y vemos como una gran
oportunidad el aumento en la adopcion de tecnologias”, expreso.

_ ¢Cual es la trayecto-
ria de la empresa y cuales son
sus objetivos actuales?

_ AGROTEC opera en el mercado pa-
raguayo desde 1990, contando hoy con
su matriz en Ciudad del Este y ocho
Unidades de Negocios regionales que
brindan una cobertura total en todas las
zonas productivas de la Regién Oriental.
Ofrecemos asistencia técnica integral al
agricultor en las 4reas de asis-
tencia financiera y técnica,
asi como en la provisién de
semillas y agroquimicos.

_ ¢Cual es la
vision de la empresa y
su proyeccion?

_ La misién de AGROTEC
es ofrecer el mejor conjunto de
soluciones agronémicas para
llevar valor a los cultivos de sus
clientes, en una manera eficien-
te y sustentable. Apuntamos a
Sser agentes activos como inte-
gradores de tecnologfas dife-

renciadas para el desarrollo del agronegocio.
Eso implica de nuestra parte un compromi-
so desde la humanizacién, la responsabili-
dad social, el respeto mutuo, la excelencia y
un buen gerenciamiento de la prosperidad
de quienes trabajan con nosotros.

_ ¢En qué segmentos
AGROTEC esta operando?

_ Tenemos asociaciones estratégicas

Vemos como una gran oportunidad el
aumento en la adopcion de tecnologias.
Esto habla bien de los agricultores

de este pais, porque demuestra que
estan abiertos a la innovacion y a

la inversion para crecer. Y nuestro
objetivo corporativo es traerles las
tltimas innovaciones, para que pasen
de agricultores a empresarios rurales.

* MARZO02019

importantes. Somos distribuidores de
la empresa CORTEVA y tenemos la
exclusividad en Paraguay de la mar-
ca de hibridos de maiz Pioneer, de la
cual contamos con nuevos hibridos
que contienen la nueva plataforma
biotecnolégica Leptra. La misma pro-
tege a la planta de insectos lepidépte-
ros y ademds es tolerante a dos herbi-
cidas, el glifosato y el glufosinato de
amonio.

Somos distribuidores ex-
clusivos de la linea Mosaic en
lo referente a los fertilizantes
MicroEssen-
tials, y también distribuimos

diferenciados

productos de las lineas Syn-
gentay UPL. Y un completo
portafolio de marcas propias
de AGROTEC suma a la
amplia gama que ofrecemos
a los agricultores que buscan
producir con las mejores tec-
nologias.

En los dltimos tiempos
hemos enriquecido nuestro

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



portafolio de productos, lo
que nos permite ofrecer hoy
una completa oferta de in-
sumos. Cubrimos desde la
pre-siembra, con material
genético de soja y maiz, agre-
gando tecnologia de punta en
todas las etapas de desarrollo
de los cultivos hasta la co-

mercializacién de los granos.

_ ¢Con qué
equipo humano y es-
tructura cuenta la em-
presa?

_ AGROTEC dispone ac-
tualmente de un equipo de
250 personas, con 80 enfoca-
das directamente en la aten-
cién de los clientes. Como la
empresa es innovadora desde
sus comienzos, siempre esta
atenta a las novedades del
mercado. Hoy el agricultor
precisa contar con una em-
presa cuyo capital humano
esté proximo a él, conociendo
sus dificultades diarias y ayu-
ddndolo a aprovechar mejor
las diferentes oportunidades
que ofrece la agricultura.

- ¢Como en-
cara la empresa los
tiempos que vive hoy
el agronegocio?

_ Pese a que hay factores,
como el clima, que no po-
demos controlar en la agri-
cultura, hay otros que sf
podemos controlar desde
la innovacién tecnoldgica
y el soporte al agricultor.
Desde AGROTEC ofrece-
mos también apoyo en el drea de gra-
nos, incluyendo una asesorfa para que
el agricultor pueda vender mejor su
producto final en los cultivos de soja,
maiz, trigo y arroz.

Por medio de nuestra consultoria en
el drea de granos, buscamos que el agri-
cultor cuente con nosotros como pres-
tadores de servicios para la mejor venta
posible de sus granos. Los asistimos

Lilia Milde, CEO de Agrotec.
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Somos distribuidores de la empresa
CORTEVA y tenemos la exclusividad
en Paraguay de la marca de hibridos
de maiz Pioneer, de la cual contamos
con nuevos hibridos que contienen

la nueva plataforma biotecnologica
Leptra. La misma protege a la planta
de insectos lepidopteros y ademas es
tolerante a dos herbicidas, el glifosato
y el glufosinato de amonio.

también en lo referente a los precios in-
ternacionales y el mercado de futuros, la
informacién de Chicago es muy impor-
tante para ellos. Nuestro objetivo final
es que puedan vender sus granos en el
mejor momento en lo referente a precios,
para que puedan cerrar bien sus costos.
AGROTEC se posiciona, en ese sentido,
como una asesorfa agronémica integral
para el agricultor.

_ ¢Qué pro-
yectos tiene la empre-
sa para el corto y me-
diano plazo?

_ Continuar trayendo tecno-
logfas innovadoras para los
agricultores, ofreciéndoles el
mejor servicio y los mejores
productos.
sean sustentables y présperos
como productores.

Buscamos que

_ ¢Qué opor-
tunidades y desafios
ven en el agronegocio
nacional?

_ Hoy somos parte de un
grupo multinacional que
opera también en Brasil,
Uruguay y China. En el
mercado paraguayo vemos
una marcada expansién
agricola hacia regiones como
la Occidental (Chaco), asi
como un crecimiento de
este mercado. Invertimos
mucho en Paraguay, porque
creemos en la calidad de su
agricultura, y vemos como
una gran oportunidad el
aumento en la adopcién de
tecnologfas. Esto habla bien
de los agricultores de este
pais, porque demuestra que
estdn abiertos a la innova-
cién y a la inversién para
crecer. Y nuestro objetivo
corporativo es traerles las
ultimas innovaciones, para
que pasen de agricultores a
empresarios rurales.

_ ¢Algun

mensaje para los agri-
cultores?
_ Que tenemos como objetivo conti-
nuar por muchos anos mds en el mer-
cado paraguayo, invirtiendo para poner
productos y servicios de alta calidad a
disposicién de quienes producen en
el campo. Que vamos a seguir acom-
pafiando al agricultor en su dia a dia,
ayudando a que su negocio sea préspero
y sustentable. C/
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Para mejorar transferencia tecnologica al campo

1 8 de marzo se realizé el seminario
“Cambiando paradigmas en la trans-
ferencia de tecnologia de la academia al
campo”. Fue en el Carmelitas Center de
Asuncién y la iniciativa se encuadro den-
tro de la colaboracién técnica de la oficina
en Paraguay de la Agencia de Cooperacién
Internacional del Japén (JICA, por sus
siglas en inglés) y que se implementd en
forma conjunta con la Facultad de Cien-
cias Agrarias de la Universidad Nacional
de Asuncién. Este evento forma parte del
“Proyecto de adopcion de paquetes tecnols-
gicos para cultivos producidos por pequerios
productores rurales del Paraguay”, (Proyec-
to PPT), iniciando en el afio 2015 y que
este afio culmina. A través del referido
proyecto, fueron asistidos técnicamente
con la implementacién de un modelo pi-
loto de transferencia tecnolégica para siete
cultivos agricolas, un total de 101 produc-
tores de ocho distritos de Caazapd y 56
productores de seis distritos de Caaguazi.
Los rubros agricolas potenciados por el
proyecto han sido principalmente aquellos
de mayor incidencia en la agricultura fa-
miliar como son el maiz, poroto, cebolla,
mandioca, yerba mate, cafia de azdcar, y
citricos; estos ultimos con alto potencial
de industrializacién que permitird al pe-

queino productor incorporarse eficiente-
mente a las cadenas productivas existentes.

La experiencia vivida por los técnicos
a través de este modelo participativo para
fomentar la adopcién de técnicas produc-
tivas adecuadas a la realidad del produc-
tor rural paraguayo fue compartida du-
rante el seminario de cierre del Proyecto
PPT, evento que tuvo como invitados
especiales a las autoridades de la Facul-
tad de Ciencias Agrarias de la Universi-
dad Nacional de Jujuy (Argentina), con

trayectoria de vinculacién de la academia
con los actores publicos ejecutores de los
programas de extensién rural en la Pro-
vincia de Jujuy, promoviendo el concepto
de una formacién diferenciada para el
futuro extensionista rural que egresa de
las universidades del sector agropecua-
rio. Esta entidad académica fue un im-
portante aliado del Proyecto PPT desde
sus inicios. En la ocasién igualmente se
lanzaron las gufas técnicas de siete rubros
agricolas trabajados en el proyecto.

Mesa de trabajo del sector arrocero

| Servicio Nacional de Calidad

y Sanidad Vegetal y de Semillas
(Senave) organizé la reunién de socia-
lizacién de resultados de las actividades
encaradas por la mesa de trabajo de
la cadena productiva del arroz, segin
informé la entidad. El encuentro se
desarroll6 el miércoles 13, en el salén
auditorio de la Biblioteca y Archivo cen-
tral del Congreso Nacional. El evento
convocé a referentes de productores e
industrias as{ como a autoridades y téc-
nicos del Senave, del Instituto Paragua-
yo de Tecnologia Agraria (IPTA) y de la
Gobernacién de Misiones, integrantes
del citado equipo de trabajo.

Segtn el informativo institucio-
nal, el programa abarcé la presenta-

cién de la situacién de la produccién
y comercio de arroz en Paraguay, a
cargo de Héctor Ramirez, reconoci-
do profesional y referente del 4mbito
arrocero, ademds de propuestas del
IPTA y del Senave dentro del marco
del Proyecto de Obtencién de Varie-
dades Nacionales, a través del conve-
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nio con el Fondo Latinoamericano
del Arroz de Riego (FLAR). Otros
aspectos analizados tuvieron que ver
con los resultados de determinacién
de limites mdximos de residuos en
granos de arroz, tarea realizada por el
servicio fitosanitario oficial.

Durante el acto de apertura, se resal-
t6 que la conformacién de la mesa repre-
senta la primera experiencia en este tipo
de sinergia especifica para el desarrollo
de un rubro y que se encuentra muy
satisfecho con los resultados obtenidos
hasta el momento. A partir de ahora,
se pretende captar mds actores para
ampliar la cadena y, en este sentido, se
apunta a involucrar directamente al Mi-
nisterio de Industria y Comercio y a la
Agencia de Cooperacién Internacional
del Japén. (JICA) que tiene el proyecto
de crear cuencas de arroz. CA
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La solucion completa siempre conviene mas
Consulte y aproveche los imperdibles descuentos en la compra de:

e Tractor 6J con Plantadora 1100 o 2100.
e Tractor 7J con Plantadora 2100.

Estos duos le ofreceran la mayor calidad de siembra y un mayor
ahorro de combustible e insumos.

Vigencia de la promocidn: Hasta el 27 de abril del 2018.

Acérquese a cualquiera de las sucursales de Kurosu & Cia. y conozca ésta y las
demas novedades disponibles para usted, con respaldo posventa garantizado.
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Favorable para la soja. .. y para plagas

| clima fresco de hace algunos dfas

favorecié de manera éptima al de-
sarrollo de la soja, ya que no se necesita
mucha humedad en la etapa reproduc-
tiva vegetativa. Sin embargo, se observa
mucha presencia de roya, oruga enrolla-
dora y mosca blanca que son plagas que,
por lo general, atacan a la oleaginosa,
segin el informativo institucional de
la Unién de Gremios de la Produccién
(UGP). Conforme lo divulgado, ante
esta situacién, los productores realizan
todas las aplicaciones correspondientes
para contrarrestar efectos nocivos de las
plagas y enfermedades. Entre los casos
senalados estd el de la Cooperativa Colo-
nias Unidas. En cuanto a los otros rubros
que son maiz zafrifia y sorgo también se
encuentran en buenas condiciones, pero
constantemente hay fuertes ataques del
gusano cogollero pese a la resistencia de
los productos tradicionales que se estdn
usando, refirié la UGP.

“La soja zafrifia tiene diferentes dreas
de siembra, ahora mismo, se estin reali-
zando las primeras aplicaciones de fun-
gicida de las plantaciones que se hicieron
en enero y febrero. En comparacion al ano
pasado, el drea de la soja zafrinia va a re-
ducirse en un 15% a 20% debido a que

se aumentaron las plantaciones de maiz
y sorgo zafriiia” indicé Orlando Gallas,
asistente técnico de la Cooperativa Co-
lonias Unidas. Anadié que “rodavia no
se pueden estimar los rendimientos porque
dependen de las condiciones del clima ha-
cia fines de abril y mayo, que es cuando se

va a realizar la cosecha. En el caso de que el
clima continiie favorable se puede estimar
un rendimiento promedio de zafrifia de
1.200 a 2.200 kg por hectdrea”.

Maiz. En tanto, los agricultores estin
apostando mds al maiz zafrifia que a la
soja de entre zafra, segln otro reporte de
la UGP. En efecto, conforme los datos, la
apuesta al maiz zafrifa crecié este ano en
los departamentos de Alto Parand, Caa-
guazd y San Pedro por los precios favo-

rables y buen panorama climdtico para la
produccién. En cuanto a la soja zafrifa,
sin embargo, no hay muchas expectati-
vas de siembra en estos departamentos
debido a las abundantes lluvias, los altos
costos de produccion y los bajos precios
en la Bolsa de Chicago.

“Sinceramente creo que la superficie
cultivada de soja zafrinia va a disminuir
un poco este ano, al menos en Alto Pa-
rand, ya que los productores no quieren
arriesgarse por las inestables condiciones
climdticas, los bajos precios de la bolsa y
el costo de produccién que es bastante alto
y bien sabemos que los rindes de zafrinia
no son iguales a la zafra normal”, indicé
Aurijo Frighetto, dirigente de la Coor-
dinadora Agricola del Paraguay (CAP),
filial Alto Parani.

Asimismo, Frighetto sefalé que ain
no hay datos especificos de la cantidad de
superficie cultivada en el departamento.
Por su parte, Hermes Aquino, productor
y dirigente de la CAP en Caaguazi, ma-
nifestd que la soja zafrifa no compensard
la pérdida que se tuvo en cuanto a rendi-
mientos de la zafra ya cosechada.

“Hubo un 35% de pérdida para toda
la cadena productiva y el pais. Ahora se
estd sembrando la soja zafriia y esperemos
que tenga buenos rindes, de igual forma ya
se perdid bastante con la soja media y tar-

dia”, explicé. CA

Regularizacion en envios sojeros

L as exportaciones de soja se regulari-
zan al cierre del primer bimestre, se-
gun un informativo dado a conocer por
la Cdmara Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y Oleagi-
nosas (Capeco). En efecto, conforme los
datos, al cierre de febrero se embarcaron
en torno a 1 millén, 600 mil toneladas
de soja en grano, lo que significé casi
185 mil toneladas adicionales o un 12%
superior a idéntico periodo del 2018.
Sonia Tomassone, asesora de co-
mercio exterior de la Capeco, explicé
que la alta demanda de Argentina, en
los primeros meses del afo, posiciona
al vecino pafs como el principal destino
de la soja paraguaya. Esta demanda es
normal considerando que la cosecha de

soja argentina recién comenzard a ingre-
sar en el mercado a finales de marzo o
principios de abril; es decir posterior a la
disponibilidad de soja paraguaya.

En otro momento, se resalté la de-
manda de Rusia que, sumado a los pedi-
dos desde la Unién Europea, dieron un
respiro a los exportadores que estaban
preocupados por la baja demanda inter-
nacional de soja paraguaya ocasionada
por los altos stocks de Estados Unidos
que coloca la soja a menores precios.

De esta forma el ranking de destinos
de la soja paraguaya es encabezado por
Argentina (64%), Rusia (7%), Unién Eu-
ropea (5%), Brasil (3%) y Trdnsito CO
(21%). Ademds se destaca que el 38% de
los envios de soja en grano a la Argenti-
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na fueron realizados por las empresas que
cuentan con moliendas en Paraguay. El
ranking de empresas exportadoras de soja
a Argentina es liderado por Cofco (17%),
Vicentin (15%) Cargill (13%), Francisco
Vierci (9%), Copagra (7%) y otros desti-
nos que ocupan el 30 %.

Entre tanto, al segundo mes del afio
se han detectado cambios importantes en
el ranking de exportadores, con relacién
al mes anterior, considerando las ventas
FOB mds compras en el upriver (puertos
de transbordo). En general, el lider absolu-
to de las exportaciones de soja paraguaya
es Vicentin que logrd alcanzar un 16 %
de participacién en un mercado altamente
competitivo. Luego le sigue Cargill (15%),
ADM (15%), Cofco (14%), Sodrugestvo
(13%), Trans Agro (7%), Francisco Vierci
(6%), LDC (6%) y otros exportadores con
un 8 % de presencia. CA

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



PROVITTA SEED PACK TS es una avanzada tecnologia
para tratamiento de semilla de Tecnomy! para |a soja,
como respuestas a los diversos problemas que se pueden
presentar al inicio del cultivo, garantizando excelente
nutricion, bioestimulos al desarrollo y sanidad a la planta,
protegiendola de hongos de suelo y semilla, asi coma de
las principales plagas iniciales.

iTodo esto en un solo paquete, para brindar la
seguridad y comodidad del pruduct{:r.
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SKF innova con una nueva
presentacion de rollos de
Cadenas de 15 y 30 metros

EL PODER DE LA INGENIERIA DE CONOCIMIENTO

Basdndose en cinco dreas de competencias y los conocimientos espe-
cificos de aplicacién acumulados a lo largo de més de 100 anos, SKF
ofrece soluciones innovadoras a los fabricantes de equipos e instala-
ciones de produccién en todas las principales industrias del mundo.

.’

Estas cinco 4reas de competencias incluyen rodamientos y unidades,

retenes, sistemas de lubricacién, mecatrénica (el combinar la meci-

nica y la electrénica en sistemas inteligentes), y una amplia gama de

L.
".

servicios desde los modelos computarizados en 3D hasta el monito-
reo de condiciones avanzadas y los sistemas de fiabilidad y gestion de
activos. Una presencia global ofrece a los clientes de SKF estdndares
uniformes de calidad y disponibilidad de producto a nivel mundial.

L
-

e
>

o |

GAMA DE CADENAS DE SKF
La gama de cadenas de rodillo y cadenas transportadoras
de SKF:
_ Cadenas de rodillo de acuerdo a los estdndares ISO/BS,
DIN y ANSI.
_ Cadenas de rodillo de servicio pesado serie ANSI — S,
SH, SPH, SHH, para condiciones extremas.
_ Cadenas estdndar disponibles tanto con remache o pasador.
_ Cadenas con aditamentos — A1, K1, WSA1, etc. dispo-
nibles para cadenas de rodillo y cadenas transportado-
ras.

="
1
R
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L ]

¢
t 'l'l“?'.l-‘ "
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_ Cadenas de disefios especiales, hechos a medida para
distintas aplicaciones.

CADENAS RESISTENTES A LA CORROSION
Para aplicaciones en ambientes extremos:

_ Cadena de acero inoxidable — de grado 304 y 316

para aplicaciones alimenticias.

_ Cadena Niquelada — grado alimenticio sin contacto,

para ambiente severo.

_ Cadena Zincada — proteccién homogénea y resisten-

cia media baja a la corrosidn.

_ Cadena de Dacrotizada — recubrimiento de alto rendi-

miento para las cadenas en condiciones extremas.

Fuente: Elaboracion Grupo SKF 2019 - Lima, Peru.
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Nueva presentacion en T
rollos de 15y 30 metros.
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nutrientes disponibles de forma
equilibrada e lnmedlata para las plantas

Recomendado para todos los cultivos,
puede ser utilizado de forma pura o
mezclado en diversas formulaciones.

. Contiene altas concentraciones de




ACTUALIDAD
ARGENTINA

El Presidente Macri anuncio tres medidas para el campo

E n Expoagro, uno de los eventos mds
importantes que retine al sector
agroindustrial argentino, el Presidente
de la Nacién, Mauricio Macri, anuncié
tres decisiones de su Gobierno.

En primer lugar, adelantaron que
avanza la puesta en marcha del programa
“Cosecha Segura” que busca acabar con las
mafias que cometen delitos atacando a
productores o transportistas que llevan los
productos al puerto. Ademds, el Presidente
anunci6 un plan de conectividad que lleva-
r4 internet a mds de 1.700 localidades que

ain requieren de ir a los pueblos para hacer
trdmites y que tienen dificultades para in-
cluir tecnologfas para producir en sus cam-
pos, en un momento de pleno auge de la
Revolucién digital para el campo.

Por dltimo, el Jefe de Estado ar-
gentino lanzé dos lineas de crédito del
Banco de Inversién y Comercio Exterior
(BICE), con el objetivo de que los pro-
ductores y contratistas del pais puedan
renovar la maquinaria para acompanar el
“boom” productivo que parece llegar con
la soja y el maiz esta campana.

El Gobierno adelanto el fin de los derechos de exportacion

T ras haber prometido eliminarlos,
en setiembre del ano pasado el
Gobierno argentino impuso que por
cada délar exportado, se debia pagar
un impuesto de 4 pesos en todos los
Ante esto, el
campo expresé malestar y, desde en-

rubros exportadores.

tonces, el principal reclamo del sector
productivo es que se vuelva al esque-
ma de rebaja de ese tributo. Desde la
administracién de Macri explican que

OCARNE

Filadelfia recibio el
primer embarque
de carne bovina
argentina

comienzos de marzo, llegaron a

la ciudad de Filadelfia, en Esta-

dos Unidos, el primer embarque de

carne vacuna de Argentina. Fueron

12,3 toneladas de cortes que arriba-

ron a ese pais después de lograrse

la apertura de ese mercado que se

mantuvo cerrado por 17 afos. El

mercado argentino celebré la no-

vedad por la proyeccién comercial

que se genera al haber atravesado

todos los requisitos sanitarios de un

i mercado tan exigente como el nor-
e teamericano.

la medida es necesaria en un contexto
de necesidad urgente de obtener déficit
cero para cumplir con lo pactado con
el Fondo Monetario Internacional. Sin
embargo, y tal como lo adelantaron en
el momento que anunciaron la deci-
sién, el propio Secretario de Agroin-
dustria, Luis Miguel Etchevehere,
confirmé que las llamadas “retencio-
nes” —derechos de exportacion- se ter-
minardn el préximo afo.

-LECHE

Las exportaciones de
lacteos bajaron 30%
en el inicio del ano

as ventas al exterior de productos

l4cteos venian creciendo en los

tltimos meses de 2018, pero con el
inicio del afio nuevo, las exportaciones
cayeron 32% respecto del mes ante-
rior, logrando colocar en el extranjero
unas 26.198 toneladas. Si bien la noti-

cia preocupd a la lecherfa, la compara-
cién se realiza con diciembre, el mes
que marc6 el mayor valor de ventas

de los tltimos cinco afios en ese mes.
Respecto de enero del afio anterior, las
ventas crecieron un 15% en volumen,

i explica el Observatorio de la Cadena
‘e Ldctea Argentina (OCLA).
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-SO&A

En 2018, cayeron las
exportacmnes del
complejo sojero

I Instituto Nacional de Estad{s-

ticas y Censos (INDEC) reali-
z6 un informe técnico analizando
diferentes complejos exportadores.
En el caso de las ventas al exterior
de oleaginosas la entidad sostiene
que totalizaron 16.680 millones de
délares en 2018 lo que se traduce en
una baja de 17,7 % con respecto al
ano anterior. Del total exportado,
el 90,2% correspondié al comple-
jo soja, lo que generé un total de
15.050 millones de délares en 2018.
Esto significa una caida del 12, 3%
en relacién al 2017. El mayor por-
centaje de exportaciones correspon-
de un 61,1% a harinas y pellets; le
sigue en un 19,7% aceite de soja;
luego 9,7% porotos de soja; 6,5%

biodiésel y otros como glicerol, leci-

‘e tinay residuos en un 3,1%.

-+ MAIZ

La produccion de maiz
2018/19 sera 48%
mayor a la anterior

pesar de que las labores de co-

secha de maiz comenzaron muy
lentamente y apenas superan el 6%
del avance a nivel nacional, la esti-
macién de produccién se encuentra
en 47,3 millones de toneladas, segiin
indica la Bolsa de Comercio de Rosa-
rio. A pesar de las hectdreas pérdidas,
se mantiene en 5,66 millones de hec-
tdreas la superficie destinada a grano
comercial en Argentina. Los niime-
ros de rinde de las siembras tempra-
nas se afianzan y son de los mejores
de los tltimos afios, mientras que las
condiciones de los cultivos tardios y
de segunda mejoran y elevan las ex-

‘o pectativas de rindes.
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T EwER TS

Tercer Congreso Paraguayo
de Semillas sera en julio

1 préximo 25 y 26 de julio se

desarrollard el III Congreso

Paraguayo de Semillas y III

Expo Semillas y la IIT Expo
Ciencia y Tecnologia de Semillas. El
evento es organizado por la Asociacién
de Productores de Semillas del Paraguay
(Aprosemp) y se desarrollard en el Gran
Nobile Hotel & Convention Paraguay
en Ciudad del Este, Alto Parand.

Durante los dos dias los disertantes
internacionales y nacionales orientarin
sobre: Biotecnologfa: innovaciones en
mejoramiento vegetal o innovaciones
en fitomejoramiento; Propiedad Inte-
lectual; Tecnologia de Produccién y
Politicas de semillas nacional y entorno
internacional.

Segin la organizacién, el tercer
congreso se presenta como un lugar de
encuentro de los diferentes actores de la
cadena productiva para conversar sobre
las potencialidades del sector, de sus di-
ficultades, sus necesidades consideran-
do la importancia que tiene la Semilla
para Paraguay, cuya economia depende
de la agricultura.

Para los interesados en participar
de dicho evento pueden encontrar mis
informacién en htep:/icongreso.apro-
semp.org.py/

En cuanto a la finalidad de la Expo
Ciencia y Tecnologia de Semillas expli-
caron que es crear una plataforma de
encuentro entre profesionales, empre-
sas, organizaciones, estudiantes que

18 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO s MARZ02019

tengan un interés por la semilla y pue-
dan interactuar.

Es ademds una oportunidad para
que profesionales o estudiantes de la ca-
rrera de Agronomia y afines que realicen
investigaciones relacionada a semilla,
puedan publicar sus trabajos de investi-
gacién. Todos los trabajos serdn exhibi-
dos en formato péster y el autor del tra-
bajo deberd estar previamente inscripto
como participante del IIT Congreso Pa-
raguayo de Semillas.

Para envio de los trabajos y resime-
nes, mayor informacién y condiciones
de participacién también pueden recu-
rrir en la direccién electrénica indica-
da. Los trabajos cientificos selecciona-
dos en primer, segundo y tercer puesto
tendrdn premios consistentes en meda-
llas de oro, plata y bronce.

Para mayor informacién los inte-
resados pueden recurrir a congreso@
aprosemp.org.py, gerencia@aprosemp.org.
2y o a los teléfonos: (+595985) 520 142;
(+595981) 403 201. M4s informacién en
www.congreso.aprosemp.org.py CA

bk oo
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ELIJA SU MEJUR OPGIUN

ROTOENFARDADORA CAMARA VARIABLE

+ SEGADORA A DISCOS
+ RASTRILLO GIROSCOPICO

Sistema de picado, cuenta con 15 cuchillas, 3
correas, atador de malla e hilo con monitor.
Segadora de 3 metros a disco y rastrillo
giroscopico de procedencia italiana.

CONTADO FINANCIADO

ROTOENFARDADORA CAMARA VARIABLE +
DESMALEZADORA + RASTRILLO GIROSCOPICO

Sistema de picado, cuenta con 15 cuchillas, 3 correas,
atador de malla e hilo con monitor. Segadora desmalezadora
y rastrillo giroscopico de procedencia italiana.

CONTADO FINANCIADO

ROTOENFARDADORA CAMARA FIJA +

SEGADORA + RASTRILLO DE SOLES

Con camara fija, sistema de enrollado con cadenas, fardos

1,20 x 1,50 - 350 a 500 kg, segadora y rastrillo de soles.
CONTADO FINANCIADO

Tte. Gonzdlez ¢/ Avda. Fdo. de la Mora
CASA CENTRAL Telefax: (021) 555 613 (RA.)

tracto@tractoagrovial.com.py | www.tractoagrovial.com.py
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Heat,

el herbicida

mas contundente
contra las
malezas dificiles.

e Controla las malezas dificiles como la Buva, Ysypo'i, Lecherita y otras.
e Quemado rapido.

¢ \Manejo anti-resistencia.

e Compatibilidad con otros herbicidas.
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Conocé mas sobre el Programa Experto en Malezas en www.expertoenmalezas.com.py
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Comparacion de sintomatologias
nutricionales en el cultivo de Yerba Mate

Por:
Francisco Fernandez Riquelme
Jorge Andrés Dominguez Sanabria

Centro Tecnoldgico Agropecuario
del Paraguay
Distrito Yguazu, Alto Parana

Autor por correspondencia:
fruti@cetapar.com.py
suelo/planta es uno de los factores a lle-
var siempre en cuenta ya que el equili-
brio nutrimental depende de la disponi-
bilidad de los nutrientes en el suelo y la
disponibilidad de la planta para extraer
esos nutrientes. Para que pueda tener
mayor efecto depende mucho de la for-
ma de empleo y la tecnologia utilizada.
El elemento faltante (EF), es una
metodologia que busca proporcionar
nutrientes a la planta, cémo y cudndo
los necesita. Esta metodologia permite
ajustar dindmicamente el uso de fer-
tilizantes quimicos para llenar efecti-
vamente el déficit que ocurre entre la
necesidad total de nutrientes para ob-
tener mejores rendimientos, mediante

las aplicaciones de esos elementos en el
Introduccion. La Yerba Mate (Ilex  de los rubros agricolas para asegurar una  momento adecuado y en dosis optima,
Paraguariensis) tiene una importancia  mayor rentabilidad, para ello, la relacién  (Fairhurst y Witt, 2002). li»
relevante tanto en nuestro pais como en
el extranjero, es uno de los rubros mas  Tabla 1. Tratamientos aplicados en el cultivo de Yerba Mate.
importantes de Ia industria nacional, Fundacion Nikkei-Cetapar, Yguazi. 2018
segin datos proveidos por el Centro
de Yerbateros del Paraguay en los ulti-

mos afios se registraron una produccién Tratamientos Producto E;Z?airréo
aproximada de 40.000 toneladas de Yer-
ba Mate anualmente, de los cuales para T P, K, Ca, Mg, B, Mn, Zn, Mo, Cu N
la exportacién se destinan alrededor de T2 N, K, Ca, Mg, B, Mn, Zn, Mo, Cu P
1.800 a 2.000 toneladas por afio (2018). T3 N, P, Ca, Mg, B, Mn, Zn, Mo, Cu K
De enero a diciembre del 2017 se expor- T4 N, P, k, Mg, B, Mn, Zn, Mo, Cu Ca
t6 un total de 1.400 toneladas, equiva- 15 N, P K. Ca, B, Mn, Zn. Mo, Cu Mg
lem;f 3 US$ 3,49 millones. = T6 N, P, K, Ca, Mg, Mn, Zn, Mo, Cu B
n Latinoamérica los principales
mercados extranjeros son Bolivia y 17 N, P, K, Ca, Mg, B, Zn, Mo, Cu Mn
Chile, en Europa el principal impor- T8 N, P, K, Ca, Mg, B, Mn, Mo, Cu Zn
tador es Espafa, también se exporta T9 N, P, K, Ca, Mg, B, Mn, Zn, Cu Mo
a Alemania, Republica Checa, Rusia, T10 N, P, K, Ca, Mg, B, Mn, Zn, Mo Cu
Turquia, Tsrael y Jap6n. T11 Con elementos (positivo)
La fertilizacién es uno de los com- - .
ponentes mds importante en cualquiera T2 Sin Elementos (negativo)
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GUAPA SUPRA

EXCELENTE CAPACIDAD DE PLANTACION,
LECTURA Y ADAPTACION AL SUELO




NOTA TECNICA

El trabajo realizado pone énfasis
en uno de los principales problemas
que aqueja a productores de Yerba
Mate, Atendiendo a esta necesidad
se plante6 como objetivo evaluar di-
ferentes fertilizantes macros y micros
nutrientes para observar las deficien-
cias nutrimentales y sintomatoldgicas
de este cultivo.

Materiales y métodos. El expe-
rimento se realizé en parcelas expe-
rimentales de la Fundacién Nikkei,
Cetapar, Yguazt, Alto Parand. Com-
prendido entre los meses de julio a
octubre del 2018. Se utilizaron mace-
tas de 10 (diez) litros en los cuales se
incorporaron arena lavada para probar
la combinacién de los fertilizantes en
ausencia de un elemento, cada mace-
ta correspondia a una unidad experi-
mental, el testigo negativo no conto
con ninguno de los elementos mien-
tras que el tratamiento testigo positivo

presento todos los elementos a evaluar.
Los tratamientos sucesivos tuvieron la
misma mezcla, pero con ausencia de
un elemento. El disefio experimental
fue en bloques completos al azar con
12 (doce) tratamientos y 3 (tres) repe-
ticiones totalizando 36 (treinta y seis)
unidad experimental (UE).

Las aplicaciones se realizaron al
momento del trasplante (90 dias des-
pués de la germinacién) y posterior
a eso en intervalos de 15 dias, tota-
lizando 6 aplicaciones. Previamente
al trasplante las raices fueron lavadas
con ADE (agua destilada esterilizada)
con la finalidad de remover cualquier
resto de sustrato de la maceta del vi-
vero. Los tratamientos aplicados, asi
como la dosis en gr/L de cada ele-
mento se detallan a continuacién en
la tabla 1y 2.

Se midié la altura inicia (al momen-
to del trasplante) y final (7 dias después
de la tltima aplicacién) de las plantas
de cada tratamiento y se cuantifico el
nimero de hojas caidas, para la medi-
cién se utilizé una regla en centimetro.
También se realizé una apreciacién
visual de los sintomas en plantas y se
registré en fotografias.

Tabla 2. Concentracion de
la solucion con los
distintos elementos

Elementos Dosis gr/L

Ca 28,99
Mg 33,17
Zn 6,25
Mo 2,33
Mn 6,87
Cu 8,05
B 15,0
N 43,48
P 63,27
K 33,33

Resultados. El desarrollo de la altu-
ra y las formaciones de las hojas fueron
limitados por las condiciones clim4ti-
cas. Los tratamientos en los cuales la
deficiencia del elemento fue mds notoria
fueron el T4 (EF Ca), el T6 (EF B) y el
T11 que es el tratamiento que conto con
todos los elementos (Tabla 3).

El T4 (EF Ca) demostré sintomato-
logia en las hojas y en el desarrollo del
tallo principal por la falta de esti- >

Tabla 3. Efecto de los diferentes tratamientos sobre el niimero
de hojas y altura de la planta en el cultivo de Yerba
Mate. Fundacion Nikkei Cetapar, Yguazu. 2018.
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1 8 7 1 13.0 14.2 1.2
2 6 1 5 10.8 13.3 2.5
3 11 7 4 14.5 16.3 1.8
4 11 4 7 15.8 16.0 0.2
5 6 1 6 1.2 13.0 1.8
6 11 10 1 14.2 16.3 2.2
7 18 7 11 14.0 14.7 0.7
8 5 0 ) 11.6 11.9 0.3
9 11 9 2 10.7 12.3 1.7
10 11 7 3 15.8 17.3 1.5
1 12 11 1 11.0 13.8 2.8
12 8 1 7 11.8 12.3 0.5
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. «NEW HOLLAND ES
| PARTE DE MI FAMILIA
HACE MUCHO TIEMPO.”

Antonio Francisco Galhera,
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NOTA TECNICA

Elemento faltante (- N) Elemento faltante (- P) Elemento faltante (- K) Elemento faltante (-Ca)
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mulacién del crecimiento radicular. Pre-
sentaba un tipo de hoja semi eliptica en
donde se observaba manchas cloréticas y
necrosis en la parte apical.

El'T6 (EF B) presentd una textura ru-
gosa no caracteristica del cultivo, ademds
de manchas clordticas circulares entre
las nervaduras. La ausencia del boro en
plantas de mediano y grande porte como
la Yerba Mate disminuye la translocacién
de azucares y afecta de manera minima
la fotosintesis y la pigmentacién (Castafio
et al., 2008). En cuanto al T11 (con to-
dos los elementos) fue el tratamiento que
menos pérdida foliar presento, ademds de
ser el que promedio una mayor altura en
comparacién a los demds tratamientos,
no se observaron hoja con alguna sinto-
matologfa mencionada anteriormente.

Las sintomatologias encontradas
en los distintos tratamientos se deta-
llan a continuacién: A: Clorosis, re-
traso del desarrollo y malformaciones
de hoja; B: Necrosis en bordes de las
hojas; C: Necrosis apical y deforma-
cién de hoja; D: Clorosis entre nerva-
duras, necrosis apical, alargamiento
de hojas; E: Marchitez y defoliacién
precoz; F: Clorosis internerval, de-
formacién y textura rugosa de hoja;
G: Deformacién de hoja; H: Perdida
precoz de hoja y marchitamiento en
hojas bajeras; I: Deformacién de ho-
jas; J: Perdida de hojas en planta, sin
caracteristicas sintomdticas las hojas
restantes; K: Sin caracteristicas de de-
ficiencia; L: Perdida precoz de hojas,
marchitamiento apical del tallo.
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Conclusion. En base a lo expuesto
se puede afirmar que la ausencia de un
elemento interfiere en la efectividad de
los otros presentes, asegurando que se
obtiene resultados éptimos con la com-
binacién de los demis elementos. CA
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Fumagina en fruto de citrico.

Fumagina:

peste

negra de los citricos

Introduccion. Las diversas condicio-
nes edafoclimdticas del Paraguay le otor-
gan ventajas comparativas para la pro-
duccién de varias especies frutales; una
alternativa interesante para la economia
del productor, el cual puede ofrecer sus

productos al mercado nacional, e inclu-
sive, exportar unas pocas especies como
fruta fresca, jugos o conservas, con resul-
tados alentadores.

Es importante considerar que 4rbo-
les sanos, nutridos y con buen manejo
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Ing. Agr.
Sayra Magali Samudio Gonzélez

sayramaga@gmail.com

agronémico se traducen en frutos de
excelente calidad, pudiendo cumplir las
exigencias de mercados importantes a
nivel mundial.

Los citricos ocupan el segundo
lugar en el ranking de frutas mds ex-
portadas por el pais, también se ubican
entre las frutas mds consumidas por la
poblacidn en general, por lo que son 4r-
boles muy comunes en las fincas fami-
liares y comerciales.

Un problema actual y grave para los
frutales de nuestro pafs, en especial los
citricos, es la fumagina o peste negra
de los citricos, esta enfermedad aparece
como una pelicula o capa de polvo negro
sobre las hojas y frutos generando danos
indirectos a la planta, que pueden ser
desde leves hasta muy graves.

Queé es la fumagina. La fumagi-
na, es una enfermedad que aparece con
frecuencia en zonas con climas cdlidos
y hiimedos, es causada por un complejo
flingico que abarca mds de 200 especies
de hongos saproéfitos que se desarrollan
superficialmente, ataca tanto al follaje
como a los frutos de diferentes especies
de plantas frutales; en nuestro pafs, los
citricos son los més afectados.

Estos agentes se alimentan de secre-
ciones azucaradas producidas por insectos
chupadores parésitos de los frutales, como
la mosca blanca, mosca negra de los citri-
cos, pulgones o cochinillas. Cuanto mayor
es la incidencia de los insectos menciona-
dos mayor suele ser la incidencia de los
hongos causantes de la fumagina.

Epoca de la incidencia y sin-
tomas. Los efectos de la fumagina
pueden aparecer durante todo el afo,
pero la época de mayor incidencia coin-
cide con los meses mds calurosos. lip>
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NOTA TECNICA

Las zonas afectadas de las plantas co-
rresponden a hojas, frutos y tallos verdes,
muestran delgadas costras o peliculas de
color negro féciles de remover.

Danos. La fumagina no representa un
problema directo para la planta, ya que los
hongos no la parasitan, pero si interfiere
con la fotosintesis; lo cual se traduce en
menores rendimientos por planta, y afecta
la calidad comercial de los frutos.

Manejo de la enfermedad. Como
la severidad e incidencia de la enferme-
dad es proporcional al grado de infesta-
cién de los insectos chupadores, el ma-
nejo de la fumagina se realiza de manera
indirecta, controlando las poblaciones de
los insectos plagas.

Control mediante el uso de
aceites minerales o vegeta-
les. El uso de aceites minerales y vege-
tales constituye una alternativa efectiva
para el control de insectos chupadores.

Los aceites no dejan residuos tdxicos,
son seguros de usar cerca de personas,
mascotas y animales salvajes, tienen bajo
impacto en insectos benéficos, y no da-
fian a las abejas a menos que se apliquen
directamente a las flores durante las ho-
ras del dia en que las abejas las visitan.

Los aceites minerales utilizados como
pesticidas ya vienen con agentes emulsio-
nantes, lo que les permite mezclarse con
el agua, se utilizan generalmente en dilu-
cién entre 0,5% - 2%.

Los aceites vegetales también se pue-
den utilizar como insecticidas, son consi-
derados apropiados para este uso, el aceite
de semilla de algodén o el de soja, ademds
de ser menos costosos que otros aceites
vegetales. Se utilizan también en dilucién
al 0,5 - 2%, mezclado con detergente al
0,5 - 1%, por su efecto emulsionante.

Se recomienda aplicar la mezcla cada
10 dias, previo monitoreo para definir la
cantidad de aplicaciones que deban rea-
lizarse. Pueden emplearse pulverizadores
manuales o motorizados dependiendo de
la extensién del cultivo.

Algunas recomendaciones
a la hora de utilizar aceites
para el control de plagas

_ No aplique cuando las temperatu-

ras sean excesivamente altas o bajas,

dadas estas condiciones, las plantas
pueden llegar a sufrir estrés y corren
mayor riesgo de dafo por aplicacién
de aceites.
_ No aplique si los tejidos de las plantas
estdn mojados.
_ No aplique en brotes que adin estén
en crecimiento.
No aplique aceites en combinacién con
productos que contengan azufre debi-
do a que pueden reaccionar formando
compuestos téxicos para la planta. Se
debe esperar por lo menos 30 dfas para
la aplicacién del aceite luego de haber
expuesto a la planta a azufre.
_ Debido a que los aceites matan a los
insectos por asfixia, el producto debe
ser aplicado de manera que cubra
completamente el objetivo. Asegi-
rese de tratar tanto la parte superior
e inferior de hojas, brotes y ramas y
todos los lugares en dénde se puedan
encontrar los insectos.
Agite el pulverizador entre cada apli-
cacién para asegurar la homogenei-
dad de la mezcla.

Los equipos de aplicacién deben ser
lavados adecuadamente antes y después
del uso de los mismos, ademds se debe
usar los equipos de proteccién necesarios;
guantes, tapa bocas y ropa apropiada.

Control quimico. El control quimi-
co se realiza mediante el uso de insectici-
das sistémicos, es importante la identifi-
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cacién de la plaga, la época y el nivel de
infestacion para realizar una recomenda-
cién correcta.

Las aplicaciones deben realizarse en
los primeros estadios del insecto, ya que
es el momento de mayor sensibilidad a
los productos quimicos. El uso de pes-
ticidas, generalmente Piretroides o Neo-
nicotinoides debe ser indicado por un
profesional, el cual determinard la dosis,
frecuencia y forma de aplicacion.

Recomendaciones para man-
tener sano el cultivo. Se debe reali-
zar controles frecuentes a fin de mantener
sano el cultivo, las hormigas pueden ser
consideradas un indicador de presencia de
insectos chupadores; estas aprovechan la
sustancia azucarada producida por los mis-
mos para alimentar a sus crias, por lo que
protegen su fuente y eliminan a los posibles
enemigos naturales que puedan disminuir
la poblacién de insectos productores de
sustancia azucarada, en presencia de hor-
migas se recomienda colocar un cebo hor-
miguicida en la base del 4rbol para evitar
que estas protejan a los pardsitos.

Una vez controlada la poblacién de in-
sectos, la fumagina puede permanecer por
un tiempo en el drbol, se puede utilizar
detergentes para limpiar el tejido afectado.

Es dificil que el control total de la fu-
magina se realice en una sola operacién,
por lo que, el control permanente ayu-
dard a tener 4rboles sanos y productivos.
Asi, el buen manejo agronémico de los
drboles frutales, no solo implica el con-
trol de los insectos plagas o enfermeda-
des, sino, ademds, una nutricién adecua-
day control de malezas. CA

Hojas de citrico infestadas con ninfas

de mosca negra de los citricos.
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_ JORNADADE CAMPO |

JORNADA DE SOJA DE LA COOPERATIVA LA PAZ

()

Prueba de variedades e insumos

’g », SOJAPAR o, SOJAPAR

La Cooperativa La Paz Ltda. realizo su tradicional
jornada de campo de soja, el 22 de enero y contd
o caca ato o jormada de 01 la participacion de unos 150 productores de la
soja en ol Sur del pais iene sa Tegl0N. El evento se desarrollo en el predio demos-

parada habitual en el campo

demostrativo con que cuenta LTALIVO ([UIE cuenta la institucion. En la oportunidad,
o e o due una ver e diversos obtentores presentaron resultados sobre
Y oo de imumos due e las numerosas variedades expuestas para la zona.
des pensadas para la region y productos

indicados, ademds de instalar un espa-  contribuyan a una siembra sin mayores El Ing. Agr. Rubén Aquino, técnico
cio para impartir recomendaciones que  sobresaltos y a una cosecha productiva. de la cooperativa, mencioné que las 1>
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JORNADA DE CAMPO
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Rubén Aquino, técnico
de la cooperativa.

variedades fueron sembradas en dos épo-
cas. La primera, desde el 11 de setiembre;
la segunda, desde el 28 de setiembre. La
experiencia permitié notar las variabili-
dades de los materiales, ademds de ob-

servar el comportamiento de cada una de
ellas. Sobre todo en cuanto a su rustici-
dad, tomando en cuenta el clima adverso
y atipico que se vivié en los meses de no-
viembre y diciembre y que ocasionaron
diversos factores como estrés hidrico y
muchas lluvias, asegurd.

La jornada conté con la participacién
de cinco empresas obtentoras y aquellas
que cuentan con la mejor tecnologfa en
defensivos para los diversos cultivos.
Con respecto a soja, iniciaron aplica-
ciones con varios productos como Uni-
zeb Tridium, Unizeb Gold, mds Lanzer
Gold y Viovan, ademds de Sphere Max,
lineas completas para la proteccién de
plagas y enfermedades. El recorrido por
las parcelas incluyé las orientaciones de
los profesionales técnicos de cada em-

presa, quienes brindaron toda la infor-
maci6n acerca de los materiales, ademds
de las recomendaciones para cada una de
ellas, el manejo a tener en cuenta segin
monitoreo y otros.

Variedades Monsoy. El Ing. Agr.
Carlos Pino presenté en la oportunidad
tres materiales de la linea Monsoy. El pri-
mero fue M 5705. Puede ser sembrado en
suelos de media a alta fertilidad, con alto
techo productivo. La segunda variedad
mencionada fue la 5947, de alta calidad
de grano y conservdndolo en condicio-
nes de lluvia, permite resguardar su ca-
lidad. De ciclo corto, una variedad para
siembra a partir de septiembre, con buen
comportamiento a macrophominas y en-
fermedades de soja. Por dltimo, comenté
sobre la 6410IPRO. Pertenece al grupo
de maduracién 6.4, de hibito de creci-
miento indeterminado, con excelente
potencial de ramificacién. Recomenda-
do para suclo de alta y media fertilidad.
Pino resaltd el trabajo de los productores
de la zona, quienes se encuentran bastan-
te tecnificados, apostando por las inno-
vaciones para alcanzar altas productivi-
dades en el campo.

DVA con diversas lineas. Erick
Sister, representante de la empresa, men-
ciond a los participantes sobre la linea
de productos para el tratamiento de si-
mientes. En el grupo de “cura semillas’,
se sugirié posicionar el Guarder, con dos
principios activos interesantes para el
control de algunos chupadores de inicio.
Con respecto a insecticidas, expusieron
los buenos resultados de Tridente, que
propone una triple mezcla, consi- >

Carlos Pino presento los tres
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materiales de la linea Monsoy.
_ . e
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JORNADA DE CAMPO

Representantes de
DVA en su stand.

derada ideal para la primera aplicacién
para chinches con el objetivo de combi-
nar tres modos de accién, pues permite
igualmente combatir a los adultos y a las
futuras descendencias. El producto es
muy eficaz e interesante, manifesté. Con
respecto a fungicidas, los profesionales
expusieron el Avoid. Ideal para combatir
la roya, plaga que inicié6 de manera tem-
pranera en las parcelas por las condicio-
nes de alta humedad. El producto estd
sugerido por ser altamente efectivo para
el control en conjunto con un Mancozeb
de origen europeo, al 75% granulado, lo
que evita trancar los picos. Con buena
disolucién en el agua, el producto puede
ser aplicado en las primeras aplicaciones

del fungicida.

BASF presente con produc-
tos para proteccion. Durante la
jornada de campo de soja, la Ing. Agr.
Nora Huber, DTM de la regién Sur para
la firma, mencioné sobre la linea de pro-
ductos disponibles para los productores.
En la oportunidad, para el cuidado en
soja, mencioné a Heat, sugerencia para

su uso en la desecacién, como pre siem-
bra de soja, para el control de malezas
en trigo, pues el producto fue propuesto
como herramienta importante para po-

sicionarlo en desecacién, con una previa
aplicacién en pre secuencial. Para trata-
miento de semillas, se planteé emplear
Bolt o Acronis. El primer producto es
un inoculante concentrado. En tanto,
el Acronis, un fungicida. Se aproveché
para realizar el lanzamiento del Acro-
nis Top, una opcién disponible para los
productores. Ademds, Huber hablé so-
bre Opera, para el combate de manchas
para trigo y soja. Otra linea es el produc-
to Orquesta Ultra, ya conocido por los
agricultores, al que se adicioné el nuevo
Versatilis, un fungicida curativo que pe-
netra dentro de la hoja, para lo cual se
recomienda, para la tercera aplicacién,
mezclarlo con Orquesta Ultra para re-
sultados éptimos.

Rizobacter con productos de
alta eficiencia. Durante la exposi-
cién el técnico de Rizobacter, Anibal
Gallas, manifesté que la empresa estd

Nora Huber, DTM de la region Sur de BASF.

desde hace 42 afios en el mercado. En
la linea de productos, la compania dis-
pone de inoculantes para tratamiento
de semillas, para el uso industrial y para
su aplicacién directa en el surco, entre
otros. En la linea de coadyuvantes, pre-
senté el Ryzospray Extremo, un aceite
metilado de soja al 70%. Tiene una den-
sidad baja, lo que permite utilizar 30%
mis de silicona Silwet, que puede ser
utilizada en combinacién en fungicida o
insecticida. Resalté ademds el Microstar
PZ, un fertilizante micro granulado que
ofrece como ventaja la formulacién que
tiene de los elementos en la composi-
cién y que estdn mds disponibles para la
planta. “Tenemos datos de una absorcion
de entre 90% y 100% de los nutrientes,
en comparacion a otros fertilizantes qui-
micos, que tienen entre 20% y 30% de
absorcion. Se recomienda colocar entre
180 y 200 kilogramos de fertilizante tra-
dicional y se puede trabajar con 38 y 45
kilogramos de Microstar. A diferencia de
otros fertilizantes, va al lado de la semilla.
El producto estd desde hace dos arios en el
mercado”, explico. [ 2

PY Presencia de Rizobacter.

—
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JORNADA DE CAMPO

Diagro con semillas y defensivos.

T previ e el

' _ EY v A

Macro Seed junto a Diagro
con soluciones agricolas. Ma-
cro Seed junto a Diagro presentd las
variedades de soja 59MS01 IPRO STS,
un material precoz, con un ciclo de ma-
durez entre 123 y 125 dias para la zona
Sur del pais. De caja productiva bastan-
te alta, no pasa de un metro de altura.
Mencionaron también al 5.9 STS, con
tecnologfa RR1, un poco mds precoz y
también incorpora la caracteristica STS.
_ Proteccion del cultivo. El encar-
gado de desarrollo del 4rea técnica y
comercial de CHDS de Diagro, inge-
niero agrénomo Victor Sosa, expuso
que la firma cuenta con un portafo-
lio bastante grande para el cultivo de
soja, que incluye las variedades y los
defensivos para el tratamiento de se-
millas, herbicidas, insecticidas y fun-
gicidas. Desde la zafra pasada, dis-
ponen de la linea de adyuvantes, que
permiten garantizar las aplicaciones
de herbicidas y fungicidas para una
mayor eficiencia. En fungicidas, afir-
mé que disponen de dos productos
de triple mezcla. Presentd ademds su
portafolio de hibridos de maiz.

Syngenta con las novedades
para soja. Cesar Dolddn, represen-
tante técnico comercial para la zona Sur
de Syngenta, mostrd las ultimas nove-
dades para el tratamiento de semillas.
Entre ellas destacé el Fortenza Pack, un
producto para el manejo de enfermeda-
des e insectos. Incluye Fortenza, con una
molécula nueva, que ayuda a controlar
orugas cortadoras; Cruiser, para el con-
trol de insectos chupadores, chinches o
trips y el fungicida Maxim Advanced.
“Es un producto nuevo. Ya comenzamos a
emplearlo aqui en la cooperativa, en un
drea importante con este tratamiento. Los
productores estdn bastante conformes. El
Pack ayuda a cuidar el stand de plantas y
el buen arranque para alcanzar una alta
produccidn”, dijo. Manifesté que Syn-
genta también dispone de dos productos
nuevos para el tratamiento y manejo de
plagas. El Ampligo, un producto a base
de clorantraniliprol, una molécula nueva
que ayuda a rotar el manejo para orugas
en soja, mds lambda cialotrina. Reco-
mendé una dosis de 100 ml. En tanto, el
Endigo es un producto que estd confor-

mado por tiametoxan y lambdacialotri-
na. Ayuda para el manejo de chinches.
Tiene una formulacién diferente que se
llama ZC, una formulacién nueva que
viene en microparticulas que ayudan a
mantener estable el producto a la hora
de estar en el tanque de aplicacién. Una
vez que el producto se seca en la hoja
de soja, comienza a trabajar. Ofrece un
control de choque, ademds de su com-
ponente residual, el control de ninfas y
adultos. Manifest6 que se pueden reali-
zar hasta dos aplicaciones del producto
de manera secuencial con buenos resul-
tados. Para el manejo de enfermedades,
Syngenta propuso Mazen mds Cypress,
que combina cuatro ingredientes acti-
vos, estrobirulina, carboxamida y dos
triazoles. La firma presenté también la

variedad de soja Syn 1561 IPRO.

TMG con las mejores op-
ciones en soja para la zona.
Presentd dos variedades de soja ya co-
nocidas y un pre-lanzamiento para la
préxima campafia. Mostré la TMG
7262 IPRO, que este afo pasa por I»

Syngenta difundié sus soluciones.
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UPL.

PR EeEem,

su quinta campana en los campos lo-
cales. También estuvo la TMG 7063
IPRO INOX es una variedad nueva, del
grupo de madurez 6.3. Cuenta con tec-
nologfa INTACTA y es de crecimiento
indeterminado y tolerante a roya. Es
una variedad para apertura de siembra.
Se adapta bien en suelos de fertilidad
media, arenosos y mixtos.

UPL. El representante de UPL, Fran-
cisco Machado, comentd que la empresa
india comenzé a operar hace unos 50
afos. Actualmente estd en proceso de
expansién a nivel mundial. En los ulti-
mos tiempos adquirié varias empresas,
entre ellas, la tltima fue Arysta. Destacé
que la empresa se enfoca en los trabajos
de investigacién y desarrollo de produc-
tos para ofrecer productos diferenciados
y de calidad en el mercado. Durante la
jornada, presentd a los agricultores pro-
ductos ya conocidos y otros que estardn
disponibles desde la zafrifia. Entre las
novedades de UPL se destacé insecti-
cida con una formulacién granulada
Acefato mds Imidacloprid con la im-
portante caracteristica de que no tiene
olor y posee un efecto residual. Viene en
presentacién de bolsas de aluminio de 5
kg. “Este producto ya estuvimos probando
en esta zona. Tiene un efecto de choque
para chinches con un residual de 12 a 13
dias, también ofrece un buen manejo de
lagartas de dificil control, como la falsa
medidora”, expresd.

_ Lifeline. Mencioné ademds que des-
de hace unos anos UPL comenzé a
realizar fuertes inversiones en tra-
bajos con Glufosinato de amonio,
con una fibrica exclusiva donde se

trabajan los productos desde las sin-
tesis hasta el articulo terminado. El
representante de la empresa comentd
que el Lifeline es un producto menos
agresivo, que tiene una translocacién
en la planta que permite un quema-
do mds fuerte, en comparacién con
el Paraquat. Se presenta como una al-
ternativa de manejo para las malezas
de dificil control. Viene formulado al
28%. Comenté que con una dosis de
1.5 litros se logra suficiente concen-
tracién de activo por hectdrea para
la uniformidad de cosecha. Entre las
ventajas que brinda la aplicacién del
producto, mencioné el adelanto de
la cosecha y la uniformizacién, evita
pérdidas de kg y calidad y muestra
condiciones de parcelas mds limpias
para ir de cosecha a siembra.

Inbio con recomendaciones
para la siembra de Sojapar. Eu-
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genio Guerrero, de Inbio, recomendé a
los productores interesados en sembrar
los materiales de soja de Sojapar a te-
ner presentes algunas consideraciones,
como época de siembra y no exagerar
con la fertilizacién ya que los materia-
les Sojapar son para suelos de media y
alta fertilidad. “No siembren antes del 15
de septiembre las variedades Sojapar R19
y R24. No les gusta. Tampoco antes de
25 de septiembre para el caso de Sojapar
R34, que es de ciclo corto”, dijo.

Nidera puso seis materiales
en la vidriera agrotecnologi-
ca. Esta obtentora present seis varie-
dades de soja, de las cuales cuatro son
INTACTA y dos RR1. Se destac6 NA
5959 RG IPRO de alto potencial pro-
ductivo y muestra excelentes resulta-
dos desde hace unos afios. La NS 6909
IPRO es otra propuesta con tecnologia
INTACTA que en estructura de II»

Sojapar.

]
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IGT.

plantas, fecha de siembra y densidad de
plantas es muy similar a la anterior pero
se diferencia por tener un mayor techo
productivo; la NS 6906 IPRO también
igualmente posee la misma tecnologia
que las anteriores y la NS 5445 IPRO
un material muy rdpido, especial para
trabajar con una cosecha tardia de
trigo. La época ideal de siembra es en
octubre. Tiene excelente respuesta en
suelos de alta fertilidad y aplicacién de
tecnologfa. El ingeniero Jesis Almada
present6 los materiales RR1, entre los
que destacé la NS 6248 RR1 y actual-
mente la segunda variedad mds vendida
de Nidera.

IGT con la linea de productos
agricolas. El ingeniero Mateo Jans,
de IGT, present6 el Green Box para el
tratamiento de semillas. Incluye Nodu
soja, un bradyrhizobium, y el PGPR,

Glymax.
e y

un inoculante tribacterial, un promotor
de crecimiento biolégico que contiene
tres bacterias (Bradyrhizobium, Azos-
pirillum y Pseudomonas). Es recomen-
dado para gramineas y leguminosas. El
kit se complementa con un fungicida
biolégico a base de Trichodermaviride.
Ademis el Fosfobiol, un hongo solubi-
lizador de fosforo, que disponibiliza a la
planta. En tanto, Satomi Lépez, técnica
comercial de IGT para la zona, mostré
la linea Ecoflora, biodefensivos agrico-
las. Son extractos vegetales indicados
para su uso como repelentes. Cuenta
con una linea que estd elaborada sobre
la base de ajo y ajf, que actia como des-
alojante. El objetivo de este producto
es potenciar la eficiencia del quimico
para lograr un equilibrio. El EcoSwing
es un extracto de citrico asidtico. Sirve
como protector de fungicida, que se estd
utilizando en vez del mancozeb en las
primeras dos aplicaciones de fungicida.
El Eco-Az es un nematicida elaborado
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sobre la base de extracto ajo de alta con-
centraciéon. Es utilizado generalmente
antes de la siembra para combatir los
nematodos. También presenta buenos
resultados en dcaros. Destacd ademds
que IGT cuenta con un producto mo-
lusquicida, denominado Sin Babosas.
La empresa tiene una linea de produc-
tos para nutricién obtenido a partir de
extracto de gallinaza liquida. Puede ser
utilizado para cualquier cultivo. En soja
se recomienda el uso en dos aplicacio-

nes, en los estadios de V3 y R4.

Glymax presenta la linea de
fertilizantes K-Mag y solu-
ciones para la proteccion del
cultivo. El Asistente Técnico de Ven-
tas, Lucas Rivarola, manifesté que des-
de el afio pasado la empresa Glymax
estd en alianza con Mosaic Fertilizantes
para la distribucién exclusiva de la linea
de fertilizantes K-Mag. El fertilizante
K-Mag es un doble sulfato de potasio
y magnesio, que naturalmente contie-
ne 21% de Potasio, 10% de Magnesio
y 21% de Azufre. Cuando mezclado
a otros fertilizantes se produce dife-
rentes formulaciones que pueden ser
utilizadas en siembra o en cobertura,
manteniendo altas concentraciones de
Potasio, Magnesio y Azufre, nutrientes
esenciales para llegar a las altas produc-
tividades. Ademds de presentar la alta
calidad fisica, lo que facilita la vida del
productor. Presenté también el progra-
ma de aplicacién de fungicidas Glymax
con los productos Crown, Prixx Ultra
y Prixx. Finalizando, destacé los efec-
tos positivos de los adyuvantes LI 700 y
TEK-F para las aplicaciones de defensi-
vos agricolas. CA
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Microstar PZ, ¢l fertilizante microgranulado que promueve la rapida disponibilidad y
absorcion de los principales nutrientes concentrando energia para el mejor arranque.

+ Se aplica junto a la semilla

+/ Nutricion precisa y balanceada (N. P. S. Zn)
+/ Crecimientos rapidos y uniformes

v/ Mejora la logistica de siembra

Microstar PZ, energia que enciende a todos tus cultivos
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.

producto en el stand
John Deere en
INNOVAR FERIA
AGROPECUARIA 2019

Nuevas Pulverizadoras
Serie M4000

I @ JOHN DEERE

+ Despeje.
+ Calidad de aplicacion y mejor cobertura.
+ Productividad y versatilidad.

Lo esperamos.

KUROSU & CIA. Automaq



LANZAMIENTO 2019
COSECHADORAS SERIE 5700

Conozca mds sobre este producto
en el stand John Deere en
INNOVAR FERIA

AGROPECUARIA 2019
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Nuevas Cosechadoras Serie S700 @ JOHN DEERE
Coseche de manera mads inteligente.

+ Tecnologia integrada.

+ Confort y control.

+ 17% calidad de granos cosechados.
- 13% pérdidas.

Visite nuestro stand, lo esperaremos con esta y otras importantes
novedades y promociones.

KUROSU & CIA. Automaq
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e el el S | _ how Rural Coopavel 2019
' i e nuevamente fue la cita con las

innovaciones en tecnologias
y mostrdé las tendencias del
agronegocios brasilefio, regional y mun-
dial. La feria permitié exponer los ulti-
mos desarrollos en maquinarias, genética
vegetal y animal, biotecnologfa, nuevas
moléculas y por sobre mucho énfasis en
la agricultura digital, que llegé para que-
darse e impone sus desafios.
Un clima de optimismo reflejé la
muestra que logré consolidar un im-
portante volumen de negocios, I

La gran feria sudamericana, con-
siderada una de las mayores del
mundo, Show Rural Coopavel, en su
312 edicion mostro las innovaciones
y tendencias para el agronegocio
mundial. El evento se desarrollo del
4 al 8 de febrero de 2019 en Cascavel,
Estado de Parana, Brasil, donde re-
unio a unos 520 expositores, 288.802
visitantes y generé un volumen de
negocios de 2.200 millones de reales.

- 49



COBERTURA INTERNACIONAL

ante la expectativa de mayor estabili-  que complacié a los miles de visitan- Esta feria brasilefa, considerada
dad politica y econdmica en el vecino  tes quienes llegaron a ella a buscar también la gran feria Sudamericana,
pais. Los recursos financieros estu- las tecnologias que les permita sumar  permitié la participacién inaugural de la
vieron a disposicién para amparar a  eficiencia. empresa paraguaya Ciabay con stand >

los que buscan invertir y reforzar la
apuesta por agronegocio.

Las empresas de diferentes sectores
del agro y la pecuaria eligieron una vez
mds esta muestra para mostrarse con
nueva imagen, nuevos desarrollos y nue-
vas realidades, como fueron las fusiones
y adquisiciones que se dieron entre gran-
des empresas multinacionales del agro
que apuestan por ofrecer soluciones in-
tegrales al sector.

Las instituciones federales y estadua-
les de investigacién, como Iapar, Em-
mater y Embrapa no perdieron el tiempo
para mostrar sus trabajos que apuestan
por una agropecuaria sustentable.

La muestra fue la oferta de nunca

acabar en una vitrina a cielo abierto,
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COBERTURA INTERNACIONAL

propio quien recibié a innumerables visi-
tas compatriotas, quienes llegaron hasta
Show Rural Coopavel para buscar tecno-
logfa y concretar buenos negocios.

La muestra que busca una mejoria
constante ya fij6 fecha para el 2020 y
serd del 3 al 7 de febrero de 2020.

Dilvo Grolli,
presidente de la cooperativa Coopavel,
organizadora del evento, destacé el creci-
miento que logrd la feria en estos 31 afos
y su aporte a la agricultura y la pecua-
ria, ya que la muestra convocé a mis de
500 empresas del mundo que ofrecieron
tecnologias e innovaciones para el mejor
desarrollo de la agricultura y la pecuaria.

Por cuantificar la evolucién de la fe-
ria dijo que el 1989 arrancé Show Rural
Coopavel con 15 empresas y 110 visitan-
tes. En el 2019 reuni6 a 520 empresas
y288.800 visitantes.

“Lo mds importante es que la muestra
es un vinculo, entre las empresas de tecno-
logia de todo el mundo y los productores
rurales”, dijo Grolli, al destacar la rele-
vancia de la feria y resalté que este even-
to es un encuentro de insumos, innova-
cién de tecnologfas y el productor rural.

Mencioné ademds que este evento es
considerado el mayor de América Lati-
na, lo cual es muy bueno para la regién,
ya que es una potencia en agronegocios.
“Todos los paises de América del Sur estdn
bien en agronegocios y podemos crecer mds
en la agricultura y la pecuaria. Este evento

Dilvo Grolli, presidente de
la cooperativa Coopavel

L R I, A
PARDO SUICO

pasa a ser un canal de comunicacion entre
toda América del Sur, los productores rura-
les y los fabricantes de mdquinas y produc-
tores de insumos de todo el mundo”, reiterd.

Destacé el crecimiento del volumen
de negocios y el escenario positivo que
se vive en Brasil con el nuevo gobierno.
“Este es un gobierno que no piensa en pro-
gramas politicos ideoldgicos, sino que mira
a Brasil y a América del Sur como medios
de comunicacion. Estamos en un gobier-
no abierto, democrdtico que nos da la
oportunidad para trabajar, criar nuestras
familias sin interferencia, es un gobierno
democrdtico que da la libertad de trabajo,
para plantar, cosechar y vender para todo
el mundo”, enfatizé.

Expresé satisfaccion por las tenden-
cias gubernamentales en Brasil, Argenti-
nay Paraguay. “Juntos vamos a hacer una
nueva América del Sur, libre de izquierda
con oportunidad para todos”,dijo.

Destacé también la buena disposi-
cién de recursos financieros, durante la
feria ya que la oferta superé ampliamen-
te a la expectativa de negocios.
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cuatro afios del retorno de la gana-
derfa en Show Rural Coopavel im-
puso su evolucién, con la presencia de
400 ejemplares bovinos de 15 razas di-

Fabio Taborda, coordinador
pecuario de Show Rural.
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Propuestas forrajeras de lapar.

Balanza Bal Pass.

ferentes e innumerables tecnologias para
el desarrollo de la actividad pecuaria con
diferentes especies.

El médico veterinario Fabio Ta-
borda, coordinador de la parte pe-
cuaria de Show Rural Coopavel 2019,
destacé la gran oportunidad que ofre-
ce la muestra al productor rural, ya
que en ella tiene acceso a la mejor ge-
nética bovina del pais, presentada por
15 asociaciones de productores de 15
razas diferentes.

El sector pecuario estd evolucio-
nando afio tras afo y la edicién 2019

e Lubricantes
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llevé 100 ejemplares mds para exposi-
cién y venta en comparacion a la edi-
cién anterior.

Durante la muestra estuvieron 240
animales de bozal y 160 para venta, que
se realiz6 en forma directa, entre las ca-
banas y los productores.

El sector de ventas fue el de mayor
crecimiento, en el se amplié 28 corrales,
bajo cobertura provisoria, que para el
afo que viene tendrd cobertura defini-
tiva.
tdnicas, provenientes de diferentes Estados
de Brasil, los mejores reproductores y las

“Presentamos razas cebuinas y bri-

mejores madres estdn aqui y la calidad es
un atractivo”, dijo.

Entre las tecnologfas mds
innovadoras, Taborda, destacé el sistema
de ventilacién cruzada para explotacién
lechera y el lanzamiento de la balanza
Bal Pass, desarrollada por Coimma y
Embrapa, que permite medir la ganancia
de peso diario, a través de chip instalado
en la oreja del ganado que identifica y
transporta el dato al celular del produc-
tor, sobre su consumo de alimento, agua
y ganancia de peso diario. li»
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COBERTURA INTERNACIONAL

presento sus ultimas novedades

urante una nueva edicién de Show
Rural Coopavel, BASF present las
tltimas novedades dentro de su ampliado-
portafolio de soluciones para la agricultu-
ra. Se hizo foco en la muestra del negocio
de semillas de soja Credenz y Soy Tech, el
manejo fitosanitario y monitoreo digital.
José Afiune, Gerente General de Ven-
tas de BASF Brasil, coment§ sobre la gran
inversién que hizo BASF el afio pasado
para la adquisicién de la linea de semillas y
que ofrece al productor en conjunto con el
portafolio de tratamiento de semillas y un

en soluciones para la agricultura

nuevo banco de germoplasma. Este consta
de dos modelos de negocios, el verticali-
zados para las variedades Credenz y licen-
ciados Soy Tec. “Estamos trayendo una am-
plia gama de nuevas variedades, tecnologias
innovadoras y responsabilidades para que el
productor tenga mejores respuestas en sus ac-
tividades productivas”, declar6 José Afiune.

Ademds, mencioné que todas las varie-
dades de BASF que abarcan ambas mar-
cas, tienen, la biotecnologia INTACTA.
Estdn aliadas a germoplasmas innovadores
y traen un alto potencial productivo.

Embrapa
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Entre otras novedades,
la empresa expuso su completo portafo-
lio de herbicidas, compuesto principal-
mente por Atectra, Heat y Amplexus.
Estos ofrecen un contundente y eficiente
control en el manejo de las malezas de
dificil control como la Conyza spp. y la
Digitaria insularis.

Afiune destacé el lanzamiento de
Atectra, un innovador herbicida con la
formulacién més avanzada de dicamba,
seis veces menos voldtil que la sal DMA.
Atectra le ofrece al productor seguridad
operacional y un excelente control de
especies tolerantes, que asociado al her-
bicida Heat, aporta un amplio espectro
de control de malezas. Por otro lado, te-
niendo en cuenta la problemdtica actual
de la digitaria, la empresa lanzé el her-
bicida Amplexus, una herramienta clave
para el manejo de resistencia con accién
en malezas de dificil control.

“Estos tres lanzamientos demuestran el
compromiso de BASF para con los agricul-
tores en su trabajo diario por desarrollar
cultivos de calidad y obtener su mdximo
potencial. Queremos acompasnarlos en la
biisqueda de respuestas innovadoras a las
problemdticas que enfrentan en sus cam-
pos”, culminé José Afiune. li»>

José Afiune, Gerente General
de Ventas de BASF Brasil.
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presento nuevo portafolio en Show Rural Coopavel

INTACTA 2

L a Bayer se present6 con nuevo por-
tafolio de productos en Show Rural
Coopavel, con lo cual ofrece al produc-
tor rural soluciones en biotecnologia,
proteccién de cultivos y tecnologfas
en servicios digitales. En el stand de la
compaiifa, los visitantes de la feria pu-
dieron observar diversas experiencias
que retratan la jornada del productor
rural, donde se destacé el manejo de las
enfermedades con el nuevo fungicida
Fox Xpro, los servicios como Climate-
Filed View y tratamiento industrial de
semillas SeedGrowth.

También durante la feria destacd
la nueva experiencia con INTACTA 2
XTEND en un stand exclusivo. Esta

Brasmax.

herramienta permitird en los campos
un control mds amplio de malezas y la
proteccién contra los principales insectos
lepidépteros en el cultivo de soja, cuyo
lanzamiento comercial estd previsto en
el 2021.

Bayer también present6 el porta-
folio de variedades de soja de Monsoy,
que celebrd el tercer afio de liderazgo
en preferencia por los productores de
soja en Brasil, con el 29% de partici-
pacién en el mercado. Todas las varie-

dades Monsoy tienen la biotecnologia
INTACTA RR2 PRO.

La compafia también presenté sus
hibridos de maices de las diferentes mar-
cas como: Agroeste, Dekalb y Semillas

i —

Kple Weber.
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Agroceres, todos con la plataforma bio-

tecnolégica, VIPRO3.

Bayer también mos-
tré en Show Rural los hibridos Refugio
Max, primera marca de semillas ideales
y exclusivas para el cultivo de refugio de
maiz. La marca ofrece cinco hibridos de
maiz no Bt, de alto potencial producti-
vo, destinados para diferente regiones
de Brasil, para zafra de verano y zafrina
orientado para el cultivo de refugio, una
préctica necesaria para preservar las bio-
tecnologias Bt. La Bayer también llevé
su amplio portafolio de proteccién de
cultivos, soluciones biolégicas y su pro-
grama Fidelidad en el campo. li»

Total Biotecnologia.
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COBERTURA INTERNACIONAL

con soluciones completas

C orteva difundié su portafolio com-
pleto en Show Rural Coopavel y
ofrecié soluciones para los cultivos mds
importantes, ademds de demostrar la
contribucién de la innovacién en la evo-
lucién agropecuaria.

A través de una experiencia audio-
visual demostré los dafios causados por
plagas, plantas daninas y enfermedades
en los cultivos. Al mismo tiempo presen-
t6 las mejores soluciones para enfrentar
los problemas que perjudican la produc-
tividad de los cultivos soja y maiz.

Entre los destacados de Corteva du-
rante Show Rural estuvo la tecnologia
Enlist, considerada una verdadera evo-

Sansuy.

lucién en el control de plantas daninas.
También llevé como lanzamiento Verict
Max, nuevo herbicida indicado para el
control de Digitaria y otras gramineas en
los cultivos de soja, trigo, algodén y otros.

Ruy Fachini, gerente de
mercado de maiz de Corteva.

Spraytec.
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Otra innovacién fue Intrepid Edge,
una eficiente tecnologfa para el control
de las principales orugas que atacan al
cultivo de la soja. Ademds de Power Core
Ultra, nueva biotecnologfa para el cul-
tivo de maiz, que tiene proteinas desti-
nadas a la proteccién de la planta contra
los principales orugas y la tolerancia al
glifosato y glufosinato de amonio.

Asimismo, fueron novedad Isoclast
insecticida indicado para el control de
mosca blanca, pulgén y otras plagas en
variados cultivos: Dermacor, que ofrece
un amplio espectro de control de plagas
en la fase inicial del cultivo de maiz. Para
pastura presentd el herbicida con la tec-
nologia XT y otras. También expuso sus
marcas de semillas Pioneer y Brevant, y
se aprovechd la feria para celebrar el pri-
mer afio del lanzamiento de Brevant y
se mostraron los hibridos B2612PWU,
B2360PW, B2401PWU y CD3612PW
todos adaptados para la regién y presen-
tan alta productividad y estabilidad.

Ruy Fachini,
gerente de mercado de mafz, manifesté que
Brevant celebré su primer cumpleafios en
Show Rural y destacé el posicionamiento
que logr6 la nueva marca en este tiempo.
Dijo ademds que los nuevos hibridos pre-
sentados en esta feria tienen la platafor-
ma biotecnolégica de Power Core Ultra.
Mencioné que esta nueva tecnologia ofrece
mayor proteccion contra las principales la-
gartas de maiz y tolerancia a dos herbicidas.

Destacé que Brevant hoy tiene acceso

a un mayor banco genético de maiz con
Corteva, lo cual afio tras afio permitird
ofrecer nuevos hibridos para cubrir las
necesidades que los productores requie-
ren. “Estamos caminando para entregar la
promesa de la marca y simplificar al pro-
ductor la toma de decisiones”, destacé. 1I»

T—
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: Pégé.
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COBERTURA INTERNACIONAL

IADAY

Agricultura en buenas manos

haciendo historia en el Show Rural Coopavel

I a empresa paraguaya Ciabay estuvo ~ mds cerca de ellos. Con este objetivo  Coopavel, que es una de las mayores

presente por primera vez en la gran  opt6 por estar presente en Show Rural  ferias, que trae a muchos agricultores
feria sudamericana Show Rural Coopa-
vel, donde ofreci6 toda su hospitalidad
a los productores paraguayos, brasile-
fios y de otros paises quienes llegaron
hasta la feria.

Esta firma, ademds de ofrecer solu-
ciones agricolas, a través de un variado
y completo portafolio también busca

constantemente estar cada vez mds
cerca de sus clientes. Esto fue la razén
de su presencia inaugural en esta con-
currida feria, donde estuvo con todo
su equipo humano.

Bruno Chais, coordinador de Nu-
tricién de Ciabay, destacé que Ciabay
invierte constantemente para destacar

el valor de sus clientes y busca estar
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de Paraguay. “Nosotros hicimos esta in-
version, junto a nuestros parcerosy pro-
veedores, para tener un espacio, donde
recibir y hacer sentir al agricultor como
en su casa”, enfatizo.

Mencioné que mostré ademds su
portafolio completo, desde los hibri-
dos de maiz de Nidera, los defensivos
agricolas de Bayer, todo el portfolio de
Agrocete con la linea Grap, el produc-
to de Oxiquimica Difere y principal-
mente el aliado que les permiti6 estar
en la feria que es Coopavel, cuya repre-
sentacion en la linea de fertilizantes la
tiene Ciabay.

“Ciabay mostré en plots su completo
porfolio con el cual trabaja en Paraguay.
Lo particular del evento es la estructura
de Ciabay junto al cliente. Queremos una
vez mds decir al cliente que estamos jun-
to a ellos desde el drea de Ciabay Insumos
Agricolas”, dijo.

Por su parte, Lu-
cas Pazini, coordinador de semillas, co-
menté que vienen trabajando con tres
hibridos de maiz de Nidera en Paraguay
entre los que destacé al NS 50, hibrido
simple combina precocidad con alta pro-
ductividad, tiene alta capacidad de en-
raizamientos y superioridad en calidad

de granos, es superprecoz, y viene con la
tecnologia PRO.
Los otros materiales son: el NS 38, es

un hibrido simple de lanzamiento para

Ciabay convoco a visitantes de diversos lugares.

Brasil y Paraguay, también superprecoz
y NS90 para ciclo precoz, indicado para
silaje y granos. Todos son indicado para
zafra de verano y zafrifia lin>
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con su portatolio completo

grocete Grap estuvo presente en

Show Rural 2019 con todo su por-
tafolio de productos, desde tratamiento
de semillas, la linea para aplicacién ve-
getativa, desalojante y adyuvantes.

El Ing. Agr. Fernando Mazzonetto,
representante técnico de Paraguay de la
Regién Sur, explicé que todos los afios par-
ticipan en el evento, y para ellos estar un
afio mds en tan importante evento del agro-
negocio es una satisfaccién muy grande, ya
que les permite mostrar toda la linea de pro-
ductos que disponen para Brasil y Paraguay.

Mencioné que todos los productos

de la linea Agrocete Grap son aplicables
a soja, maiz, trigo y otros cultivos. En-
tre las ventajas de los productos de Grap
resaltd el costo- beneficio, ya que ofrece
muy buenos resultados. “Son productos
que estdn focalizados para las etapas bien
estrictas del cultivo. Eso trae una economia
en la aplicacion, porque se pueden aplicar
Junto con fungicidas e insecticidas. Es com-
patible y tenemos la certificacion de calidad
IS0 9001 de calidad y el ISO 14001, de

medio ambiente. Eso da un respaldo en la

garantia y calidad del producto”, expreso.
Agrocete es una empresa 100% brasilera,
estd localizada en Ponta Grossa, Estado
de Parand y en Paraguay estd presen-
te desde hace 20 afos, en principio con
distribuidores y desde el 2018 con una
sucursal desde donde trabaja con sus dis-
tribuidores que son Ciabay y Ovetril S.A.

Mazzonetto comentd que esa expan-
sién les permitié contar con depdsito
propio y mayor facilidad para dar res-
puestas rdpidas a la necesidad del campo
de la agricultura paraguaya.

Fernando Mazzonetto,
representante técnico de
- Paraguay de la Region Sur.

-

con nuevos hibridos VTPRO3

groeste ofrecié un innovado porta-

folio en Show Rural con todos los
hibridos con plataforma VTPRO3, que
es la tecnologfa mds completa del mer-
cado, ya que ella protege tanto la parte
aérea como la parte de la raiz de la plan-
ta, explicé Carlos Peres, gerente regional
de Agroeste.

Mencioné que ante un estrés hi-
drico, la tecnologfa VT PRO 3 hace la
diferencia, porque ella permite que la
planta absorba mds nutrientes y ofrece
la seguridad cuatro veces superior frente
a la planta que no tiene esa tecnologia

Entre los materiales nuevos resalté el
AS 1844 PRO3. Es un hibrido precoz
que ofrece sanidad foliar y alta producti-
vidad para la zafrina. Su ciclo es 135 dias
pudiendo ser cosechado en 140 dias.

La marca presenté ademds el co-
nocido AS 1633 PRO3, un material

muy atractivo para el agricultor por
su caja productiva, calidad de granos
y sanidad. También estuvieron el su-
perprecoz AS 1777 PRO 3 y AS 1557
PRO 3. liw>-
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mostro

el “Futuro es hoy”

yngenta se mostré en Show Rural
Coopavel 2019 con un concepto
diferente. “Experimenta el futuro con Sy-
ngenta hoy” fue la propuesta de esta em-
presa, que a través de un recorrido por su

Wellington Ribeiro, gerente de
comunicacion Syngenta, Brasil.

'\ - -

imponente stand mostré las diferentes

soluciones que la compania hoy ofrece a
la agricultura y la evolucién desde 1950
hasta el presente.

Wellington Ribeiro, gerente de co-
municacién Syngenta, Brasil, manifesté
que “la propuesta fue llamar a los agricul-
tores para experimentar el futuro con Syn-
genta hoy, principalmente porque actual-
mente hay varias tecnologias que muchos
agricultores creen que estdn muy distantes,
pero realmente ya son posibles, estin a su
disposicién”, dijo.

Mencioné que el principal objeti-
vo es mostrar para el agricultor que la
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hacienda del futuro ya es realidad. “Za
hacienda del futuro son las tecnologias de
soluciones todas integradas. Eso implica
semillas, defensivos agricolas, soluciones
digitales, sustentabilidad, comercio, in-
dustria, la gestion del productor en su
drea rural. Con eso se muestra que hoy
Syngenta tiene un portafolio complero,
para los principales desafios del produc-
tor en el cultivo, pasando por semillas,
tratamiento de semillas, herbicidas, in-
secticidas y fungicidas hasta llegar a so-
luciones digitales, ademds de la propuesta
de Straider, el aliado para las soluciones
digitales”, explico. li»
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con nuevos hibridos para zafra y zafrina

ioneer presté varios lanzamientos

de hibridos de maiz en Show Ru-
ral Coopavel. Las propuestas para la
zafra de verano fueron: P3016VYHR,
P2719VYH vy el P1225VYHR, todos
con la biotecnologia con Leptra, explicé
Sergio Watanabe, gerente comercial de
Pioneer Brasil.

Para zafrifia estuvieron dos hibri-
dos: el hiperprecoz P2970VYHR, vy el
precoz P3282VYH.

Watanabe explicé que la tecnologia
Leptra es un apilado de tres proteinas para
control de insectos lepiddpteros y dos her-
bicidas, glifosato y glufosinato de amonio.
Esta biotecnologia tiene las tecnologias
Viptera mds Herculex y Yealgard, dijo.

En otro momento, comenté que Pio-
neer es una marca de semillas de maiz
y soja que permanecerd con la misma
identidad dentro de la fusién de Dow y
DuPont que dio lugar a Corteva.

Valoré que esta operacién permitié
ampliar el banco de germoplasma que
permitird en el futuro desarrollar muchos
hibridos con caracteristicas genéticas to-

talmente distintas a las actuales, y que

dard una fortaleza extremadamente gran-
de aprovechando el potencial productivo
y sanidad en la relacién genética. Tam-
bién le permitird trabajar con la nueva
biotecnologia el Power Core Ultra.

con innovadoras propuestas

MC se mostré6 en Show Rural

Coopavel con renovada apariencia
y nuevas propuestas. Durante la feria
ofreci6 orientaciones técnicas y nuevos
defensivos, a través de un innovado y
dindmico stand.

Fabio Lemos, gerente de Marke-
ting Regional, manifesté que FMC
dispone de un amplio portafolio para
la cultura de soja, que va desde her-
bicidas, fungicidas e insecticidas para
segmentos especificos. “Queremos ser

referencia en el segmento de esos produc-
tos, ya que la adquisicion de la parte de

DuPont en el 2017 nos permitird ofrecer
nuevos productos en los préximos afos,
para diversas culturas sean soja, maiz,
algodén arroz y otros y asi ofrecer pro-
ductos diferenciados”, dijo.

Como lanzamiento en la feria se
destacé a Stone, un nuevo herbicida,
para control efectivo de Conyza spp.
(buva) y Digitaria (capin amargoso) y
otras malezas, que constituyen gran-
des problemas para todo Brasil y Pa-
raguay.

Para el cultivo de maiz los insectici-
das Premio y Avatar que promueven pro-
teccion y amplio periodo de control. 1>
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proyectan crecimiento

L as industrias de maquinarias agricolas
proyectan crecimiento en Brasil para
el 2019 y suman nuevas tecnologias, que
bien aprovechadas serdn muy beneficiosas
para incrementar la produccién agrope-
cuaria en la regién, aunque esto implique
nuevos desafios, manifesté Duilio Weiss-
heimer De La Corte, director de exporta-
cién de AGCO para América Latina y El
Caribe, durante Show Rural Coopavel.

El ejecutivo de la AGCO, expresé que
las industrias de maquinarias estdn pasan-
do un buen momento en Brasil, y en el
lado paraguayo el sector también. A pe-
sar de todo lo que pasé en la region, la agri-
cultura sigue fuerte y las empresas del sector
no pararon sus planes de crecimiento en el
mercado”, expresd. Destacé que muestra
de eso se reflejé durante la feria y que el
sector de maquinarias presentd innumera-
bles lanzamientos de productos e innova-
ciones tecnoldgicas. Mencioné que la linea
de equipos de la AGCO el 100% es nueva.

En cuanto
a la tendencias y desafios dijo que la veloci-
dad de la incorporacién digital en las mé-
quinas es muy grande, y que dentro de poco
los tractores se van a pilotar solos. “E/ gran
desafio nuestro es preparar a la gente para que

Haramag.

aproveche al mdximo lo que las mdquinas
ofrecen. Las mdquinas tienen muchas cosas
hoy, pero para aprovechar cada mdquina, sea
tractor, fumigadora y cosechadora en su pleni-
tud, hay que estar muy preparados”, resaltd.
Para encarar dicho desafio dijo que es
fundamental capacitar al operador y a la
gente que hace mantenimiento, porque
hoy gran parte del diagnostico ya es elec-
trénico, se puede hacer el mantenimiento
Duilio Weissheimer De La Corte,

director de exportacion de AGCO
para América Latina y El Caribe.

Fockink.
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preventivo, mucho antes del quiebre de la
méquina, con tiempo de operacion. “Existe
una serie de ventaja que el mundo digital estd
trayendo a una velocidad impresionante, pero
hay que prepararse para aprovecharlo”, dijo.

Men-
cioné que el mercado brasilefio en ge-
neral se proyecta a un crecimiento, estd
viviendo un momento de cambio, pero la
expectativa es muy positiva. “El agro se-
guramente va a responder a la expectativa
de mercado y va a crecer en Brasil”.

En cuanto a recursos financieros dijo
que ya existen desde hace tiempo en Bra-
sil y todos los afos se procura mejorar.
También hay recursos para exportaciones
a través de la linea del BNDES (siglas en
portugués del Banco Nacional de Desa-
rrollo Econémico y Social del Brasil).

Dui-
lio Weissheimer De La Corte dijo que ve a
Paraguay muy positivamente. “Siempre soy
una persona que habla mucho de Paraguay,
que la gente muchas veces no conoce, pero es
el pais que tanto ofrece, tanto la region de
granos, la Oriental, como la region del Cha-
co que es magnifica y el mercado va a crecer.
Paraguay es el cuarto mayor exportador de
soja en el mundo y nuestra empresa estd dan-
do un_foco muy importante a este mercado,
porque alli se puede hacer muchas cosas”.
Sobre los futuros lanzamientos en Pa-
raguay, dijo que este pafs por ser un pafs
abierto, hoy tiene productos de Francia,
Japén, Italia, China o Brasil. Esto da a
Paraguay la ventaja de acceder a la tec-
nologfa mds moderna y muy rédpida. “Los
clientes de Paraguay tienen disponibles las
tecnologias en maquinarias mds modernas
en el mundo y nosotros junto a nuestro con-
cesionaria De La Sobera siempre buscamos
oportunidades de crecer”. li»
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anuncia novedades para Paraguay

S Tractor, estuvo presente en la

muestra con su portafolio de equipos
de 25 a 105 HP. La marca, que desembar-
6 en Brasil en el afio 2013, ya tiene una
participacién importante en el mercado
del vecino pais, y desde el afno pasado
también tiene presencia en territorio pa-
raguayo de la mano de DLS Motors.

Gerardo Tisera, gerente regional de
ventas de LS Tractor para el mercado lati-
noamericano, comenté que la marca tiene
una participacién de mercado del 10% en
Brasil, dentro del rango de potencia en el
que se desenvuelve. Es decir, en el segmen-
to de tractores de 25 a 105 HP. Valor6 el
trabajo desarrollado por DLS Motors, re-
presentante de LS Tractor en Paraguay. En
menos de un afio en el mercado paraguayo,
la concesionaria logré posicionar la marca
un buen lugar. “La idea nuestra para este
aro es estar con mds presencia. El plan de tra-
bajo entre LS Tractor Brasil y DLS Motors

tiene proyectado el desarrollo de capacitacio-
nes y demostraciones de los equipos, para que
la gente comience a conocer mds la marca’.
La meta es ganar mayor espacio en Pa-
raguay, donde ya existe una excelente par-
ticipacién de mercado de LS Tractor en el
campo. Tisera adelant6 novedades para el
mercado paraguayo, que probablemente se
presente en la préxima edicién de la feria
Innovar, a realizarse en el mes de marzo.
“Creemos que estamos en condiciones de ir
agregando productos, para que DLS Motors
tenga un mejor rango para competir”.
Nelson Ojeda, gerente comercial de
DLS Motors, mencioné que la empresa
estd entusiasmada con LS Tractor, prin-
cipalmente por los resultados logrados
en Paraguay durante el 2018. “Meter una
marca nueva, y en 7 u 8 meses terminar el
ano con el 1,5% de participacion en ventas
nos da un buen augurio de que éste serd un
ano bastante bueno”. Actualmente, DLS
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Directivos de LS Tractor Brasl y
DLS Motors Paraguay.

Motors ya cuenta con una estructura
fortalecida, con una red de distribucién
en las principales zonas productivas del
pais. Canindey es el principal mercado
para los tractores de LS Tractor, segui-
do muy de cerca por el Chaco. “La linea
de productos que nos brinda la marca nos
permite entrar en todos los tipos de produc-
cidn y en todos los departamentos del pais”.

Ojeda destacé las caracteristicas de
los tractores LS Tractor. Menciond que
la linea Plus estd equipada con moto-
res MWM. Sin embargo, y mds alld de
los componentes que tiene el producto,
destacé la fuerza humana que brinda el
acompafiamiento al cliente. “E/ servicio
de posventa estd con los repuestos y servicios
en el momento que el cliente necesita. Un
grupo de personas apoyamos el trabajo del
productor y estamos cerca de él, para aten-

der las necesidades que tenga”. li»>

John Deere.
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renovado

L a muestra fue el escenario de presen-
tacién de la nueva versién del pulveri-
zador autopropulsado Imperador, de Stara.
Jean Sébastien Francois Salaud, gerente de
exportacion de la marca, explicé las princi-
pales novedades que se incorporan a esta se-
rie, que llega en opciones de 3.000 y 4.000
litros. EI Imperador mantiene la barra cen-
tral, caracteristica que permite estabilidad
durante los trabajos de pulverizacién. Tiene
un sistema de despegue variable, de 1.60 a
2 metros de altura, lo que representa un as-
pecto de gran utilidad para aplicaciones al
final del ciclo de maiz, “donde es muy pric-
tico tener un despegue libre de os metros”.

Los pulverizadores Imperador 3000 e
Imperador 4000 cuentan con el sistema
de pico a pico, lo que otorga una reduc-
cién del 5% en el uso de agroquimicos.
Ademds incorporan la tecnologia de linea
doble, que permite trabajar con dos di-
ferentes boquillas y realizar aplicaciones
con mayor amplitud de velocidad. De
esta forma se aumenta el rendimiento
operacional. Las lineas de pulverizacién
pueden trabajar en forma alternada o jun-
tas, para realizar fumigaciones con pre-
siones ideales. “Por ejemplo, una serd usa-
da a velocidades de 5 a 15 km/h; mientras
que la segunda se empleard a velocidades de
15 a 22 km/h. Si se sobrepasa los 22 km/b,
ambos picos entran en accion. Este sistema
me permite garantizar el tamano final de la
gota que serd fumigado a la planta. En la
desaceleracion o aceleracion del equipo ten-

Jean Sébastien Frangois Salaud,
gerente de exportacion de Stara.

EguipoiMarangaiu
distbuiderNertedeStaras

g0 la misma cantidad de litros por hectdrea
y la misma calidad de gotas”, explicé.
También destacd el sistema re-circu-
lante, que hace posible que el caldo de
pulverizacién esté siempre en movimien-
to hasta la punta de fumigacién. De esta
forma se facilita la limpieza del equipo.
Ambas versiones son propulsadas con
un motor electrénico Cummins de 260
CV. Estos pulverizadores tienen un sistema
de giro trasero inteligente, lo que reduce
hasta en un 45% el pisoteo en las cabeceras
de las parcelas productivas. Sobre la cabi-
na, destacé que viene con mayor dimen-
sién y un nivel de confortabilidad superior.
Otro punto interesante es el sistema
Conecta. Este es un servicio de acceso re-
moto, que permite conectar los pulveriza-
dores Imperador en tiempo real con Stara,
que garantiza respuestas rdpidas y efectivas.
“Cuando el operador recibe un diagndstico
equivocado dentro del panel de la mdquina,
tiene la posibilidad de comunicarse con la fi-
brica, donde un técnico de Stara puede hacer
la calibracion en tiempo real”.
El gerente de Exportacién de Stara
destacd la caracteristica del mercado para-
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Directivos de Stara y productores de Naranjal en el stand de Coopavel.

3

guayo, especialmente por la predisposicién
a incorporar nuevas tecnologfas. Recordé
que cuentan con dos distribuidores en
Paraguay, Orotec y Marangatu, quienes
trabajan exclusivamente con la marca.
“Paraguay es un mercado que siempre busca
tecnologia, donde estdn conscientes de la ne-
cesidad de progresar todos los arios”.

Jefferson Denis Lauretti
coordinador Stara para la
region Norte de Paraguay.
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Tractores

a marca de origen italiano presentd

dos nuevos modelos de tractores de
la linea Brutus, Sergio Borges, gerente
regional de Landini para América del
Sur, comenté que estos equipos ya son
fabricados en la planta que tiene la com-
pafifa en Brasil. También present6 la se-
rie Land Power, que fue lanzada entre el
2017 y 2018 en el vecino palis.

El principal lanzamiento de la marca
italiana fue la linea de tractores Brutus,
fabricados en la planta que tiene la marca
italiana en Brasil, mds precisamente en
la Contagem, estado de Minas Gerais.
Estos equipos estdn desarrollados para
realizar tareas como el plantio, el pre-
parado de suelo, la pulverizacién, entre
otras tareas que se realizan en los campos
productivos. Desde la marca se apunta a
proveer equipamientos simples, durade-
ros y econémicos en el dia a dia.

Borges también destacé el tractor
de la Serie 7, que viene equipado con un
sistema de transmisién Full Powershift

de bajo consumo

ademds de diversos componentes electro-
nicos, que lo sittian a la par de los equipos
de vanguardia de otros fabricantes.

Los productores que visitaron el
stand de Landini también pudieron
conocer las demds lineas de tractores
de la marca, como las series Land For-
ce y Land Power, fabricados en terri-
torio brasilero desde el 2015. Borges
destacé que la compafifa se caracteri-
za por fabricar una gama muy diversa
de tractores, con opciones sencillas y
otras que incorporan toda la tecnolo-
gia que actualmente estd disponible
para el productor agricola.

En relacién a la presencia de la marca
en Paraguay, sefialé que es un consumi-
dor de tractores con potencias que van
desde 75 HP a 230 HP. Recordé que
Landini ingresé al mercado paraguayo
hace aproximadamente cinco afios, con
una linea completa de productos fabri-
cados en ltalia. “Ahora empezamos con los
tractores fabricados en Brasil, por lo que

Sergio Borges, gerente regional
de Landini para América del Sur.

ofrece una mezcla de tractores italianos y
brasileros en Paraguay’.

El gerente regional de Landini mencio-
né que esperan incrementar la participacién
de la marca en Paraguay, especialmente con
los tractores fabricados en Brasil. Sefialé que
tienen la capacidad de responder a diversas
necesidades. “Tenemos el producto ajustado a
lo que necesite el productor paraguayo”.

presento su gama, de sembradoras

a empresa, que se especializa en la fa-
bricacién de sembradoras, exhibié al-
gunos de los equipos que tiene disponible
actualmente. El ingeniero mecdnico Rafael
Tomazi, responsable del departamento co-
mercial de Genius, adelanté el lanzamiento
de una plantadora articulada en Paraguay.
Tomazi enumerd las fortalezas de las
sembradoras fabricadas por Genius, como
la simplicidad, la potencia de corte, la ro-
bustez de las mdquinas, entre otros factores.
La brevedad de la ventana de siembra exige
trabajar en la mayor superficie posible y con
el menor costo. “La sembradora Genius es
una maquina de traccion leve, que requieres
menos potencia para su funcionamiento, de-
bido a su alto poder de corte”, expreso.
Adelantdé que para la préxima Feria
Innovar, a realizarse en el mes de marzo
en Paraguay, Genius y Ranpar, su distri-
buidor en el mercado paraguayo, tienen
proyectado el lanzamiento de una plan-
tadora articulada. “Es un proyecto que fue
concebido de manera diferente, que va a

solucionar el plantio sobre curva de nivel,
facilitando y agilizando la siembra en el
campo paraguayo, manteniendo la misma
calidad de los demds productos Genius en
lo referente a distribucién de plantas, pro-
fundidad y espaciamiento’.

Rafael Tomazi, responsable del
departamento comercial de Genius.

La marca va por su segundo afio de
operacién en Paraguay. Muchas sembrado-
ras ya fueron comercializadas en este corto
periodo de tiempo. Tomazi recordé que un
grupo de productores paraguayos visitaron
la planta industrial de Genius durante el
2018, con el objetivo de comprobar la cali-
dad con la que son fabricadas las unidades
y conocer las tecnologifas que pueden ser in-
corporadas a las plantadoras, como los nue-
vos distribuidores de semillas y fertilizantes.

Destacé a su distribuidor paraguayo,
Ranpar, ya que comparte el mismo com-
promiso que Genius tiene con sus clien-
tes, ‘que consiste en entregar un producto
que satisface las necesidades y que tiene una
buena asistencia, bajo costo de manteni-
miento, y alto rendimiento en el plantio”.

Tomazi mencioné que Genius tiene
un equipo destinado a brindar entrena-
miento y el acompafiamiento inicial a
los aliados. También Ranpar cuenta con
un plantel de técnicos responsable de
realizar el trabajo en el campo. “Incluso
los vendedores son entrenados en la parte
técnica de la mdquina, para que puedan
realizar una venta mds asertiva’. li»>
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presente con novedades y nueva imagen

'| |
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Miembros del equipo comercial
posan junto a la nueva Fertiliza.

B aldan una vez mds estuvo presente
en Show Rural Coopavel con va-
rias novedades y esta vez se presentd
con su imagen renovada en logotipo de
marca. En su imponente stand presen-
t6 toda la linea de implementos de la
marca y los destacados en esta ediciéon
fueron:

.

o

(R Bacoan

Distribuidor de fertilizantes
de agricultura de precision, con sistema
hidrdulico independiente, sensor de rue-
da para accionamiento de la tasa varia-
ble, encabezado con enganche giratorio,
cinta de goma, estirador de la estera
con escala para regulacién de tensién,
criba para proteccién del sistema de la
estera, sistema de rodamiento tdndem
oscilante/pivotante, sistema cruz para
desplazamiento ligero y seguro, escalera
bi-partida con escalones antideslizantes,
deflector con sistema de acoplamiento
rdpido, dosificador accionado por mo-
tor hidrdulico, cadenas para productos
en polvo y discos céncavos con aletas en

forma de “C”.

Sembradora Precisién
Pivotada o Pantogréfica: acoplada 100%
a terrenos con topografia accidentada.
La misma fue desarrollada con surcado-
ra pino fusil, desarme y rearme automd-
tico o la opcién de discos dobles, apaga-
do de las catracas hecho por medio de
control remoto. Presenta ademds discos
de corte de 20 a 22 pulgadas, caja para
herramientas, dispositivo de agua para
limpieza general, encabezado articula-
ble, plataforma c/ extensor, agilizando
y ofreciendo practicidad a la hora del
abastecimiento.

Tiene también ruedas que auxi-
lian en el control de la profundidad
de semilla, con regulacién de dngulo
y apertura, ruedas compactadoras en
“V” con regulacién angular, ambas
dispensan el uso de herramientas para
regulacién, ofreciendo mayor practici-
dad al agricultor.

Ofrece de forma opcional el sensor
de semilla, distribuidor Titanium (dis-
positivo acoplado a la sembradora que
ofrece mds seguridad en la distribucién
de semillas), la versién Flex (pantogrifi-
ca en la semilla y pivotada en el abono)
o puede todavia ser pivotada en el abono
y, semilla.

La Sembradora fue desarrollada para
trabajar con gran autonomia de abono y
semilla. La tecnologia embarcada en el
depésito de semillas ofrece una exacti-

tud mayor en el suelo y versatilidad de
la dosificacién de la cantidad de semillas
por metro lineal.
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presento el tractor Quadtrac

a principal novedad presentada por

la marca fue el tractor articulado
Quadtrac, que ofrece una potencia maxi-
ma de 629 CV y llegé al mercado brasile-
ro como una opcién para reducir la com-
pactacién del suelo. También se lanzé la
nueva linea Farmall Tier 3, orientada a la
agricultura familiar. Por otra parte, Case
IH anuncié su alianza con Farmers Edge,
compafifa canadiense especializada en
sistemas de datos para el sector agricola.

La linea de tractores articulados a
orugas Quadtrac llegd a Brasil con el
objetivo de ser una opcién para reducir
la compactacién del suelo. La mdqui-
na estd equipada con un motor FPT
Cursor 13, que también es una marca
de CNH Industrial. La motorizacién
ya se encuentra bajo la normalizacién
MAR-I (Tier 4b).

Por otra parte, la linea Farmall se
presenté con nuevas potencias, ideales

para las necesidades de la agricultura
familiar brasilera. Los tractores de esta
gama pasaron por cambios en la moto-
rizacién, con lo que se reduce la emisién
de contaminantes, ademds de presentar
un bajo nivel de ruidos. Los equipos son
de 80, 90, y 100 CV.

La cosechadora de granos Axial-
Flow 4130, el pulverizador Patriot 250
Extreme y la sembradora Easy Riser,
fueron otras de los productos que for-
maron parte del portafolio exhibido por
Case IH en la muestra.

La
vitrina también fue aprovechada para
anunciar la alianza con Farmers Edge.
Esta firma canadiense se especializa en
proveer sistemas de datos y soluciones
digitales de precisién para el sector agri-
cola. Con el acuerdo, los clientes de Case
IH dispondrdn de informaciones que
ayudan en la toma de decisién, permi-
te el incremento de la productividad, y
reducen los costos de produccién. Los
datos son generados por las mdquinas,
satélites, y otras herramientas.

Carretas graneleras

a empresa Indutar participé en la
muestra con su gama de carretas
graneleras y plataformas maiceras, que
llegaran al mercado paraguayo de la
mano de Ranpar. Esta industria, cuya
principal actividad es proveer compo-

Carlos Roberto Born, gerente
comercial de Indutar.

nentes a otras fibricas, también cuen-
ta con una linea de productos propios
desde el 2015.

Carlos Roberto Born, gerente co-
mercial de Indutar,
Ranpar tendrd la representacién exclu-

mencioné que

siva de las carretas graneleras y platafor-
mas maiceras de la marca en Paraguay.
Esta industria fabrica una amplia varie-
dad de tolvas, con capacidades de 2.500
2 35.000 litros.

La planta de Indutar estd instalada
en el municipio de Ibirubd, pertene-
ciente al estado de Rio Grande del Sur.
El principal negocio de la empresa es
la provisién de servicios a otras indus-
trias. En el afio 2015 inicié a fabricar
una linea de productos propios, entre
ellos las carretas graneleras y las plata-
formas maiceras.

Born destacé el nivel de la agri-
cultura de Paraguay y sefialé que tie-
nen grandes expectativas con su nuevo
aliado. “Como industria buscamos alia-

Equipo técnico comercial de
Ranpar durante la visita al stand
de Indutar en Coopavel.

dos para comercializar nuestros produc-
tos. Vamos a trabajar en conjunto con
Ranpar, con la presentacién de nuestros
productos en algunas exposiciones. Tam-
bién estd previsto desarrollar demostra-
ciones a campo”, adelantd. li»

+75



COBERTURA INTERNACIONAL

Lanzamientos de

en la muestra

a marca se presenté en Show Rural
Coopavel con nuevas propuestas,
tanto en la gama de plantio como en la
de fertilizacién. William Baioto, respon-
sable de ventas al exterior de Kuhn, dio
mds detalles sobre los lanzamientos.
Una de las novedades que presentd
Kuhn en la muestra fue la sembradora neu-
mitica Quadra 7500, de 44 lineas y orien-
tada al cultivo de granos finos, como arroz,
trigo, avena, entre otros. Su robusto chasis
le permite realizar un trabajo eficiente en
terrenos agresivos. Este equipo llega para
complementar la gama de plantadoras de
la marca en este segmento. Puede ser em-
pleado con tractores de 180 HP a 210 HP.
La otra propuesta que presenté Kuhn
en la muestra fue la nueva gama de abona-
doras, que tiene el nombre de ACCURA.
Con esta linea, la marca ofrece fertilizado-
ras autopropulsadas y de arrastre, con ca-
pacidades de cinco y siete metros ctibicos.
ACCURA 10000 es la version de
arrastre. Cuenta con un reservorio de acero
inoxidable con capacidad para cinco me-
tros ctibicos. El equipo estd preparado para

la distribucién de fertilizantes, semillas y
correctivos. Para cada aplicacién solo es
necesario cambiar los respectivos kits de
distribucién. La opcién autopropulsada se
denomina ACCURA ST, que estd dispo-
nible en dos niveles de capacidad. La AC-
CURA ST 5000, de cinco metros ctibicos,
estd equipada con un motor de 220 CV,
u opcional de 260 CV. La ACCURA ST
7000, por su parte, ofrece siete metros ct-
bicos de reservorio. Estas fertilizadoras tie-
nen un exclusivo ajuste de distribucién co-
axial. La banda de distribucién de urea es
para 42 metros. El coeficiente de variacién
presenta un médximo del 12%, es decir, se
encuentran dentro de las exigencias de los
padrones europeos, por debajo de 12,5%.
Estas mdquinas, tanto la sembrado-
ra como las abonadoras, ya podrdn estar

William Baioto, gerente de
exportacion Kuhn y Thiago de Mattia,
comercial de Cotripar representante
de la marca Kuhn en Paraguay.

disponibles en el mercado paraguayo
de la mano de Cotripar. Kuhn ya tiene
una gama muy completa en Paraguay, a
la que ahora se suman estos nuevos pro-
ductos, sefialé Baioto.

Por otra parte, coment que el merca-
do paraguayo cuenta con el soporte de téc-
nicos de Kuhn, quienes trabajan conjunta-
mente con Cotripar para brindar servicios
de posventa en las lineas de sembradoras y
fertilizadoras. “Estos técnicos estdn toda la
semana en Paraguay. Trabajan con los téc-
nicos de Cotripar, ofrecen entrenamientos,
entregas técnicas, y también realizan mante-
nimientos cuando se requiere. Tenemos una
fuerte presencia de posventa”, manifesto.

junto a sus aliados

B runo Vefago, directivo de Cotripar,
estuvo presente en la muestra del
vecino pais, donde muchas de las marcas
distribuidas por la empresa en Paraguay
presentaron sus novedades para el sector
agropecuario. Vefago destacé las alian-
zas emprendidas por Cotripar para de-
sarrollar una amplia gama de productos
en Paraguay. Senal6 que la empresa tiene

Directivos de Cotripar en
los stands de Krone y GTS.

disponible una linea de maquinarias e im-
plementos para atender las necesidades del
productor agropecuario durante todo el
afio. Con la misma fuerza la firma trabaja
en lo referente a repuestos. “Tenemos toda
la gama de repuestos para las mdquinas que
vendemos, como también para mdquinas co-
mercializadas por otras empresas’.
Actualmente, Cotripar cuenta con
107 funcionarios y 5 sucursales distribui-
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das en las diferentes zonas productivas del
pais. Vefago mencioné que recientemente
ampliaron el centro de distribucién de re-
puestos que tiene la firma en Hernanda-
rias, como as{ también las oficinas y el ta-
ller de la sucursal Nueva Esperanza. Uno
de los principales desafios de Cotripar,
que se dio a conocer en la reciente con-
vencién de la firma, es el incremento del
volumen de ventas en el mercado para-
guayo. Actualmente la empresa tiene una
participacion del 5%, porcién que buscan
doblar en los préximos cinco afnos.

El Chaco es uno de los territorios en
donde la empresa espera crecer en los proxi-
mos afios. La Regién Occidental ya repre-
sent6 el 7% de la facturacién de Cotripar
durante el 2018. “Para este asio, la sucursal
del Chaco podria representar el 15% de nues-
tra facturacion. Estamos invirtiendo mucho
para que la empresa sea conocida en la zona, y
que mds chaquerios tengan la confianza en ad-
quirir los productos de Cotripar”, sostuvo. 1w
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De los mejores componentes,
salen los mejores resultados.

Pluscar Division Industrial te ofrece los mejores productos,
con la garantia de marcas reconocidas internacionalmente.
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Varia,s novedades de hace que la linea TT ofrezca una exce-

lente relacién costo-beneficio.

TL5 MAR-1 Tier 3 es la denomina-
cién para otra nueva familia de tractores
de New Holland. Estd compuesta por los
modelos TL5.80, TL5.90, y TL5.100.
También estdn equipados con motores
mecdnicos FPT S800 turbo intercooler
de 4 cilindros. La versatilidad es una de
las fortalezas de esta linea, que fue de-
sarrollada para ofrecer confortabilidad y
un menor costo operacional.

Otro de los lanzamientos de New Ho-
lland fue la forrajera FR780 Cruiser. Este
equipo viene equipado con un motor de
775 CV, que es el mds potente de la fami-
lia FPT Cursor 16. Tiene una plataforma
de nuevo metros y un sistema exclusivo de
seis tambores, lo que garantiza un mejor
desempefio en el corte y alimentacién de
las plantas. La linea de forrajeras FR de
New Holland es fabricada en Bélgica.
Ademis de la FR780, la marca cuenta con
los modelos FR500 y FR600.

Alexandre Blasi, director comercial
New Holland, para Brasil, destacé los re-
sultados que obtuvo la marca en Paraguay
durante el 2018, especialmente con la co-
mercializacién de cosechadoras y tracto-
res. El segmento de sembradoras también
tiene una gran demanda en el mercado
paraguayo. En este sentido, destacd el
modelo PL 6000, que ofrece calidad de
distribucién de semillas y fertilizantes,

rendimiento operacional, versatilidad, y
robustez. “Este equipo estd trabajando muy
E n la que es considerada como la  racteriza por la fuerza, agilidad, y el  bien en Brasil y Paraguay”, senald.
principal vitrina del agronegocio  bajo consumo de combustibles, lo que Representantes de New Holland
regional, New Holland realizé lanza- detallan sobre los lanzamientos.
mientos en sus lineas de tractores TT y
TL5. También presenté la forrajera FR
Cruiser, y otros productos que ya son
conocidos por los productores agricolas.
TT MAR-1 Tier 3 es la nueva linea
de tractores de New Holland, que es la
evolucién de los consagrados TT3840
y TT4030. Esta familia estd compuesta
por tres modelos. El TT.55, de 55 CV;
el TT.65, de 65 CV; y el TT.75, de 75
CV. Estdn equipados con motores me-
cdnicos FPT S8000 de 3 cilindros, con
aspiracion turbo en la versién de 55 CV
y turbo intercooler en la de 65 y 75 CV.
Estos tractores fueron desarrolla-
dos para atender las necesidades del
pequefio y mediano productor. Se ca-
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renueva la serie
de plantadoras
articuladas

L a empresa recibié a muchos visitantes
paraguayos en su stand, donde la prin-
cipal novedad fue la actualizacién de la se-
rie de sembradoras articuladas de la marca.
Etevaldo Lima, coordinador de exporta-
cién de Tatu Marchesan, dio a conocer los
cambios mds trascedentes que se pueden
encontrar actualmente en estos productos.

Para atender a un pedido de los pro-
ductores, Tatu Marchesan decidié actua-
lizar la serie de plantadoras articuladas
para el 2019, dijo. Entre los cambios mds
notorios, mencioné que se eliminaron
varios puntos de engrase. Ademds, estos
equipos pueden incorporar el sistema de
distribucién de semillas Titanium.

Otra novedad presentada en la muestra
fue la plantadora articulada Cop Trio. Esta
gama estd disponible en versiones de 13 a 19

Equnpo comermal de Clabay y Tatu Marchesan en Show Rural Coopavel.

lineas. La mdquina cuenta con una caja cen-
tral de semillas con capacidad para 1.200
kilogramos, lo que otorga una importante
autonomia en las tareas de siembra.

La marca también presentd la sem-
bradora STM, orientada al cultivo de
granos finos. En la ocasién se exhibié
una mdquina de 33 lineas. Lima comen-
t6 que este modelo ya estd presente en el
mercado paraguayo.

El principal distribuidor de la marca
en Paraguay, para la gama de sembra-
doras, es Ciabay, quien se encarga de
brindar los servicios de posventa a los
productores, explicé Lima. Igualmente,

Vlcentln

FARAGUAY 5

Tatu Marchesan cuenta con un profe-
sional técnico exclusivo para el mercado
paraguayo, quien ofrece el soporte ne-
cesario y acompafa constantemente al
agricultor, agregd.

Lima senalé que Paraguay es el prin-
cipal mercado de exportacién de Tatu
Marchesan, en el segmento de plantado-
ras. Durante el 2018 se comercializaron
alrededor de 150 unidades, entre mdqui-
nas nuevas y algunas que se encontraban
en las existencias de Ciabay. “Quedamos
nuevamente como lideres de mercado en la
venta de sembradoras, con aproximada-
mente el 25% del mercado paraguayo”. >

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar
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Nueva tecnologia de pulverizacion de oot pore e s o o s

das por las plantas. Ambas tecnologfas

bt

trabajan en forma integrada para mejorar
la calidad de pulverizacién. “En la region
del pico de pulverizacion existe una boquilla
electroestitica, que es alimentada con alto
voltaje. Cuando la gota pasa por esa boqui-
lla sale con una carga electrostdtica negativa.
En ese momento, la asistencia de aire Vortex
empuja a esa gota hacia el cultivo. Si no con-
tamos con la asistencia de aire, la gota seria
atraida por el electrodo de la barra, es decir,
disminuiria la eficiencia’.

Entre los beneficios que ofrece esta

combinacién de tecnologias, Fulanete
mencioné el aumento de rendimiento
operacional del pulverizador. Al crear
una barrera de proteccién para las gotas,
se disminuye las pausas por factores cli-
mdticos no favorables. Es decir, se puede
trabajar durante més horas en el mismo
dia. Ademds permite utilizar un volumen
de aplicacidén mds bajo, lo que se traduce
en menos paradas para abastecimiento y
el aumento del rendimiento operacional.

Otra de las ventajas que se puede
encontrar en este equipo es el mayor
intervalo de pulverizacién. Como el
sistema realiza una aplicacién superior,
se puede dilatar el tiempo para ingresar
a controlar una determinada plaga, ex-
plicé Fulanete. “A! final del ciclo del cul-
tivo se puede reducir la aplicacion para el
control de plagas, lo que permite ahorrar
el uso de defensivos”, anadié.

Paulo Henrique Fulanete Guirao

. ; .. ., L. y José Tonon Jr. junto a la
del vecino pais fue el escenario ideal ~ barrera de proteccién, lo que minimiza la Uniport 3030 con la innovacién

para la presentacién del Uniport 3030 tecnoldgica ElectroVortex.
Electro Vortex, el nuevo pulverizador au-
topropulsado lanzado por Jacto. El equi-
po combina dos tecnologias, con las que

a principal muestra agropecuaria  las zonas inferiores del cultivo. Crea una

ofrece una superior calidad de aplicacién
y mayor rendimiento en el campo.

Electro Vortex ofrece dos herra-
mientas tecnoldgicas que llegan para
mejorar la calidad de aplicacién. Com-
bina la asistencia de aire Vortex y la
carga electrostdtica de las gotas. Paulo
Henrique Fulanete, gerente de produc-
tos de pulverizadores automotrices y
abonadoras de Jacto, explicé los bene-
ficios que ofrece este equipo.

La asistencia de aire Vortex permite

que las gotas de pulverizacién lleguen a  EEEEEEE dell T 1
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Por otra parte se encuentra el aspecto
productivo del cultivo, que se ve aumenta-
do por la calidad de aplicacién que se logra
con este equipo. “Si tengo una planta mds
saludable durante todo el ciclo, por realizar
buenas aplicaciones, al final esa planta tiene
el potencial de producir mds”, sostuvo.

Otra de las novedades de Jac-
to en la muestra fue el control automati-
co de 12 sesiones. Este lanzamiento de la
companfa estd orientado a dos modelos
de abonadoras que actualmente tiene la
marca: la Uniport 5030 NPK y la Te-
llus 10.000 NPK. La tecnologia divide
la fase de aplicacién del fertilizante en
doce secciones, controladas de forma
automdtica. Al cerrar y abrir individual-
mente las diferentes secciones, el mini-
miza las superposiciones en las entradas
y salidas del borde. Con este sistema, la
reduccién del consumo de fertilizante
puede llegar al 15%, destacé Fulanete.

Mis
alld de los grandes pulverizadores y abo-
nadores autopropulsados, Jacto también
tiene un conjunto de aplicaciones para
pequefios y medianos productores. Sin
embargo, no estdn familiarizados con
las tecnologfas. La empresa presenté un
simulador, donde los agricultores tuvie-
ron la posibilidad de conocer la sencillez
de manejo de las nuevas herramientas y
los beneficios que otorga. Aqui pueden
simular la pulverizacion. La idea es que
puedan tener contacto con la tecnologia y
comprender que les puede reducir el costo
de produccion y aumentar la productivi-
dad’, explicé Paulo Bueno, responsable
de marketing estratégico de la compania.

Jacto busca ofrecer mds tecnologfa,

que otorgue eficiencia y productividad al

Paulo Bueno, marketing estratégico de Jacto.

acto aproveché el desarrollo de

la muestra para presentar dos
nuevos modelos de picos de pulveri-
zacién: el Jacto JCI y el Jacto JML
Estos fueron desarrollados para au-
mentar la cobertura de aplicacién en
objetivos mas dificiles.

El JCI (Jacto Cone ISO) permite
proyectar las gotas con un 4ngulo de
ochenta grados. Fue desarrollado para
pulverizaciones de fungicidas e insec-
ticidas. Proporciona gotas mds finas,
aumenta el depésito de las gotas y
permite una mayor penetracién en el
objetivo. Estd orientado al uso en pul-
verizadores de barras y en turbo ato-
mizadores. Por su parte, el JMI (Jacto
Mirroring ISO) es un pico que mejora
la calidad de aplicacién en el control
de plagas y malezas. Permite aplicacio-
nes con amplio dngulo de proyeccion.

mediano y pequefo productor. Este es un
constante desafio para la compania, que en

la muestra presenté un nuevo concepto de

Los colores de los dos modelos
de boquilla siguen el estdndar ISO,
para facilitar la identificacién de los
picos que se diferencian por el cau-
dal, la presién y la velocidad de tra-
bajo de la mdquina.

La eleccién de las boquillas de
pulverizacién tiene una influencia
total en la productividad de una
plantacién. Depende de una serie
de factores, especialmente el tipo de
cultivo y la etapa en que se encuen-
tra, explicé Daniel Petreli, especia-
lista en tecnologia de aplicacién de
chorro de Jacto. “El tipo de pico influ-
ye en el tamano de la gota y en el drea
de cobertura. Por lo tanto, utilizar el
pico incorrecto puede generar desper-
dicio de insumos, ademds de no garan-
tizar el control efectivo de las plagas y
enfermedades”, afadid.

sistema de aplicacién para lalinea de pulve-
rizadores tractorizados. Posee tecnologfas
similares a las ya existentes en los pulve-
rizadores autopropulsados. Integra todas
las caracteristicas en una pantalla téctil, de
fécil acceso dentro de la cabina del tractor.

J acto preparé un drea de 200 m? para
presentar a los visitantes de Show
Rural Coopavel los principales pul- 1>
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verizadores mochila. En este espacio in-
teractivo, el productor pudo conocer de
forma practica las funcionalidades, apli-
caciones y diferencias de cada producto.
Las demostraciones estuvieron a cargo de
un equipo de expertos quienes a través
del circuito presentaron los equipos por-
tdtiles mds indicados para cada cultivo.
Los productos que estuvieron expuestos
en este circuito fueron:

_ Jacto DJB-20S. Es el dltimo lan-
zamiento de la empresa. Este mode-
lo, ademds de pulverizador, funciona
también como dosificador y se mueve
a baterfa. Es utilizado principalmente
en cultivos como banana, café, hor-
talizas, aplicaciones de herbicidas en
cultivos industriales como eucalipto y
cana de azdcar, entre otros. Es la pri-
mera mochila del mundo con la posi-
bilidad de conectarse via Bluetooth y
ser controlado por un aparato celular.
El equipo puede comunicarse con un
dispositivo mévil a través de una apli-
cacién. A lo largo de la operacidn, el
chorro DJB-20S graba la informacién
sobre la cantidad de dosis aplicada y
el volumen total aplicado (teleme-
trfa), por ejemplo. Ademds, permite
generar un mapa operativo de la apli-
cacién realizada cuando se conecta
al teléfono con la localizacién GPS
habilitada. Todas estas informacio-
nes se pueden guardar y compartir.
Es un equipo que puede ser utilizado
para tener el control exacto del volu-
men aplicado, tanto como dosificador
como pulverizador.

Jacto PJH. es el pulverizador mds
tradicional y mds vendido en el mun-
do. Es probado y aprobado en mds
de 100 paises para las mds diversas
aplicaciones. Se lo utiliza en diver-
sos cultivos, desde aplicaciones de
herbicidas hasta productos de con-
tacto como fungicidas, insecticidas
y fertilizantes foliares. Se mueve
desde un vistago que, a través de su
cdmara metélica de latén, posibilita
altas presiones de trabajo para largas
jornadas. Se produce con materiales
de alta resistencia, teniendo su base
metdlica pintada con productos anti-
corrosivos. F4cil mantenimiento, dis-
ponibilidad de piezas originales, ficil
transporte, registro con traba, lance
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Vista general del circuito de pulverizadores mochila.

hecho con acero inoxidable y cintas

anatomicas de fécil ajuste, ofreciendo
mids confort a los operadores.

_ Jacto PJM-20. Es un pulverizador

costal que tiene entre sus diferen-
ciales una bomba hidrdulica de alta
capacidad y un econémico motor 4
tiempos que permite el uso de com-
bustible sin mezcla previa con acei-
te. Este equipo es principalmente
utilizado en cultivos agricolas que
poseen alta densidad foliar y que
exigen varias aplicaciones durante
su ciclo productivo como tomate,
pepino, hortalizas, entre otros. Se
compone de dos boquillas cénicas
de cerdmica Jacto ATR 2.0 que pro-
porcionan durabilidad y excelente
calidad de pulverizacién, soportan-
do altas presiones que el equipo al-
canza, pudiendo ser ajustado hasta
360 psiy el caudal mdximo de hasta
6 L/min. Esta combinacién de un
motor de alto rendimiento, bomba
de alta capacidad y boquillas técni-
cas, garantiza mayor productividad
y calidad en la aplicacién de pro-
ductos de proteccién de plantas.

_ Jacto PR-40. Es una tijera de poda

eléctrica ligera y ergondmica y posi-
bilita que el trabajo se haga hasta tres
veces mds rdpido cuando se compara
aun podador manual al final del dfa
de trabajo. Principalmente utilizada
en huertos de frutas, es capaz de rea-
lizar cortes de ramas finas y gruesas
con facilidad, precisién y agilidad,
disminuyendo el tiempo operacio-
nal y aumentando la calidad de la

poda. Entre sus diferenciales estdn
su ldmina de acero revestida de ti-
tanio de alta resistencia que se pue-
de abrir en dos didmetros de corte:
hasta 20 0 40 mm. El cierre de esta
ldmina es progresivo, accionado por
un gatillo electrénico, lo que garan-
tiza un corte preciso y sin rebabas La
bateria es de litio-ion, lo que ofrece
la posibilidad de largas jornadas de
trabajo con hasta 20.000 cortes de
autonomfa por carga completa de la
carga baterfa.

Hay también como accesorio un vés-
tago de extension telescdpica con ajus-
te de altura que varfa de 1,20 22,0 m
para cortes en plantas mds altas.
Jacto DJB-20. Es un equipo cos-
tal movido a la baterfa de litio-ion,
que puede utilizarse tanto como
dosificador como, pulverizador. En
cualquiera de estas funciones, la
precisién del trabajo es el gran di-
ferencial en comparacién con otros
equipos del mercado. En el modo
dosificador, el chorro DJB-20 cuen-
ta con un exclusivo sistema tempo-
rizado que aplica dosificaciones de 5
2300 ml en 5 rangos de 5 2 300 ml
en el intervalo dosificador, de tiem-
po. Sélo tienes que dejar el gatillo
accionado y el equipo realiza los
disparos con la dosis elegida, en el
intervalo seleccionado de forma au-
tomdtica. En el modo pulverizador,
permite ajustar 5 niveles de presién
constante, haciendo la cobertura de
un 4rea de forma uniforme y con
menor deriva. CA
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Automagq fue distinguida por
segunda vez como distribuidora
lider de John Deere

utomaq S.A.E.C.A. fue dis-

tinguida por segundo afio

consecutivo como distribui-

dora lider a nivel mundial, de
la marca internacional John Deere.

Esta empresa paraguaya, que tiene
una trayectoria de casi seis décadas en el
mercado, recibié el galardén como dis-
tribuidora integrante del Leaders Club
John Deere, distincién que ya habia al-
canzado en el afio 2017.

“Recibir este reconocimiento nos llena de
orgullo no solo por el hecho de formar parte de
una empresa pionera en el mercado sino tam-
bién como paraguayos”, dijo el gerente gene-
ral y presidente de Automagq, Jorge Pecci.

La premiacién es una iniciativa de
John Deere que reconoce los esfuerzos

Directivos de Automaq y John Deere durante la premiacion.

realizados por su red de concesiona-
rios, quienes buscan alcanzar estdnda-
res mundiales de eficiencia operacional,
rentabilidad, sostenibilidad y un alto
nivel de satisfaccién del cliente. La ce-
remonia de premiacién se llevd a cabo
el 20 de febrero en Naples, Florida, Es-
tados Unidos.

Es resultado del trabajo y la dedi-
cacién de todo el equipo de la Divisién
Agricola de Automaq, que en un con-
texto de fuerte expansién del negocio
agropecuario en el pafs, se empefia cada
dia en brindar una mejor atencién y ex-
periencia a sus clientes, poniéndolo en el
centro de todas sus decisiones.

Automaq S.A.E.C.A. fue fundada
en 1961 por Antonio Luis Pecci Saa-
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vedra, es una de las empresas mds im-
portantes de automdviles, neumdticos y
magquinaria de Paraguay.

Representa marcas de prestigio inter-
nacional en sus Divisiones Agricola, Au-
tomdviles, Neumdticos y Construccion,
tales como: John Deere, Peugeot, Citroén,
Michelin, Komatsu, Clark, entre otras.

Texto y fotos: Gentileza.
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La tercera edicion de la “Noche de campo — Bayer Tec” esta vez realizada en Naranjal fue
una experiencia que apunto al concepto que “el futuro ya esta hoy”, en cuanto a tecnologia
de ultima generacion se refiere, y dando pasos avanzados en corto tiempo. El evento cons-
t0 de cuatro estaciones con soluciones tales como la plataforma Field View, programa
Patrulla de Chinches, el soporte del software Acronex y el posicionamiento de produc-
tos Bayer para soja y maiz. Ademds de las innovaciones expuestas, cautivo por varias
sorpresas mas en shows, demostraciones y propuestas tecnologicas. A ello se sumo la
participacion de altos ejecutivos de la compaiia Bayer y el publico respondio, duplicando
la cantidad a la registrada el afo pasado, al aproximarse a las 900 personas.

a empresa Bayer organizé la

tercera edicién del Bayer Tec,

evento que viene sumando tra-

dicién al constituirse en una
jornada tecnoldgica nocturna. La ini-
ciativa en su versién 2019 aglutiné 900
personas, prdcticamente duplicando la
participacién anterior. Ademds fue esce-
nario favorable para presentar los nuevos
desafios de la gigante multinacional, que
conté con la visita de Christophe Du-
mont, actual SBR & CDH Bayer CropS-
cience para Cono Sur, asi como otros
ejecutivos regionales. La noche de cam-
po se desarrollé en el predio de Chandlei
Nodari, al costado de la ruta 6, en el drea
de influencia del distrito de Naranjal
(Alto Parand). Desde tempranas horas

L
]

o
X # .7

empezaron a llegar los participantes, en-
tre productores, técnicos, comerciales y
publico en general y los primeros grupos
iniciaron el recorrido, cuyo circuito iba

*ﬁ‘

:&, af!’r*&"’

de 50 a 60 minutos, aproximadamente,
con los tltimos rayos del sol antes que el
manto de la noche cubriera el campo y
se dé paso a un show de luces y otros 1>
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atractivos para realzar las propuestas
compartidas en la ocasién.

Con distintivos de colores y los gufas
monitores la bienvenida estaba a cargo de
Martin Fukuoka, quien con la frase que
resumié la velada: “Productos, servicios

Christophe Dumont,
actual SBR & CDH Bayer
CropScience para Cono Sur.

y tecnologia” anticipaba a cada grupo lo
que esperaba durante todo el recorrido.
Los tiempos han cambiando. El futuro
ha llegado con la transformacién digital
que nos obliga a ofrecer més servicios de
nuestra parte para contribuir a mejorar
rendimientos. Al final verdn que las res-
puestas a las preguntas serdn positivas.
“Verdn productos, servicios y tecnologias
de punta para ayudar a asegurar un mejor
resultado en términos de producir mds y me-
jor”, resalt6 a cada grupo. “Les doy la bien-
venida a la tercera edicion de Bayer Tec. Una
noche mdgica en donde verdn y comparardn
la tecnologia actual con la digital. Les invito
al viaje para que juntos podamos construir
la agricultura de un futuro exitoso. Estamos
contentos de tenerlos a ustedes y bienvenidos
al futuro”, indicé al comienzo del itine-
rario, antes de pasar a la primera parada,
previo las fotos grupales para el recuerdo.

Estaciones. El primer punto es el de
toda partida de las actividades del agro:
tratamiento de semillas. Fueron orien-
tadores Miguel Thompson y Benjamin
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Amarilla. En esta parada se observaron
productos para tratamiento de semillas
acompafiado del programa SeedGrowth y
la plataforma de control y administracién
de informacién de cultivos Field View,
esta plataforma propone actualizar los
datos de manera automdtica y en tiempo

Martin Fukuoka, Coordinador
de Ventas, Region Sur. PY
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real. Thompson recordé que existen va-
rios factores principales a tener en cuenta
por abarcar desde la siembra hasta el fin
de ciclo de cultivo y que tiene su influen-
cia para que un cultivo logre una alta
productividad. Recordé productos tales
como el CropStar y Sunato destinados
tanto para tratamiento semillas a campo
abierto (on farm), como a nivel industrial.
Posteriormente se pasé al video explicati-
vo del programa SeedGrowth para luego
ceder el turno a Benjamin Amarilla quien
compartié la importancia de utilizar los
tratamientos de semillas para asegurar la
calidad de siembra, pues esto contribuye
para buscar el mdximo rendimiento en
la parcela, asi como exponer sobre Field
View. “Es la plataforma que nos permite
desarrollar un monitoreo en tiempo real de
lo que pasa en el campo y facilita al produc-
tor a la toma de decisiones sobre todo para
realizar correcciones en siembra”, sostuvo.
Los participantes pudieron observar la
imitacién de siembra gracias a una capa
con informaciones y colores diferenciados
segiin indicadores tales como variedad,
altitud, densidad de semillas y velocidad
del tractor, por citar algunos.

La segunda estacién tecnolégica tuvo
que ver con el trabajo de control de plagas,
en especial chinches. Nilsa Aranda fue la
orientadora en este sector. “Se imaginan
tener en su estancia dentro su depdsito el
mejor producto, pero no tener la tecnologia
ni el respaldo técnico al momento de su apli-
cacion? Por ese motivo, Bayer como empresa
de innovacion que se preocupa por cada uno

Miguel Thompson,
Asesor de Negocios.

de los productores, asocid tecnologia, una for-
mulacion innovadora de productos con una
plataforma digital”, explic6. Resalté que
la formulacién O-teq permite una mejor
adherencia del producto a la hoja, perma-
neciendo disponible por mayor tiempo y
no degraddndose ficilmente con los rayos
del sol; esto garantiza un mejor control de
chinches, se trata de una tecnologfa que
combina aceite vegetal con dos ingredien-
tes activos, Imidacloprid y Betacifluitrin,
formandose as{ el Solomon. De igual for-
ma, ofrecié un material audiovisual con
més detalles y con la propuesta de Patrulla
de Chinches, programa de monitoreo de
chinches que ayudarédn al productor a op-
timizar las aplicaciones contra esta plaga.
El tema de la siguiente parada fue “Yo
aplico responsablemente” y apunté a abor-
dar puntos vinculados a fungicidas, con
hincapié a nuevos productos y a algunos
ya lanzados el afio pasado. Fue orientador,
Enrique Fretes. “Abordamos dos temas: el
primero tuvo que ver la problemdtica del
control de enfermedades en el cultivo de soja
y, en segundo lugar, las alternativas de he-

rramientas tecnoldgicas que tenemos, tanto
en producto como en servicios para contra-
rrestar esa problemitica”, indico. Recordd
que a principios de la década controlar
enfermedades representaba un gasto en
torno a 60 o 70 délares por hectdrea. “A/
comparar aquella situacién con las 4l-

Benjamin Amarilla,
Supervisor Comercial.
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Nilsa Aranda, Asesor de Negocios.

timas zafras, ese valor hoy se duplicé. Es-
tamos en 140 o 150 délares por hectdrea.
Si tomamos como referencia la media del
costo de produccién que ronda los 600 déla-
res por hectdrea, prdcticamente el 25% del
total de gastos destinamos al control de en-
fermedades”, alerté. Advirtié igualmente,
que cada afio la presién de enfermedades
es diferente, con fuerte incidencia de las
condiciones climdticas y otros factores.

“Bayer ofrece al productor un paquete tec-
noldgico que consiste en un programa de
aplicacion de fungicidas, que incluyen pro-
ductos tales como Cripton, Cripton Xpro —
lanzamiento de tiple mezcla- Sphere Max
y Nativo. Para demostrar la eficacia de
productos, hacemos parcelas comparativas,
siendo la tinica variable el fungicida. En la
zafra anterior cosechamos 23 parcelas, con
una media de 340 kg por hectdrea a mis
con nuestro paquete de fungicidas Bayer.
Este ano cosechamos entre 240 y 250 kg por
hectdrea a mds de promedio. Estos resultados
dan sostenibilidad a los trabajos de arios an-
teriores y a lo que venimos haciendo”, pun-
tualizé. Sin embargo, la compafia amplié
su sugerencia e innovS. “Hoy permite al
agricultor tener control de sus aplicaciones
en sus manos. Es un servicio remoto al que
accede en el celular, en una computadora o
en una tablet y es la propuesta que trae Ba-
yer con Acronex, que desarrollé el paguete
tecnoldgico, con el soporte del software que
apuntan a colaborar con una agricultura
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sustentable. Como recomendacion final les
digo: no arriesguen el 25% de su inversion”,
concluyd. De igual forma compartié un
video para dar otras sugerencias.
Finalmente, en la cuarta estacién,
Juan Ramirez, brindé un resumen de lo
observado hasta el momento, en la pro-
puesta de un “viaje por el futuro que Ba-
yer hace presente al productor”, dijo. En su
sector se abordaron soluciones para maiz y
soja, respaldado por calidad, investigacién
y desarrollo de mds de 150 anos, indicd.
Record6 que para el maiz, el buen trata-
miento de semilla incluye al CropStar,
para el manejo de orugas estd el Bulldock,
asi como Larvin, para problemas de chin-
ches estd el Connecty si hay enfermedades
se puede emplear Sphere Max y Nativo.
Para el caso de la soja, insté a iniciar el cul-
tivo con un buen tratamiento de semillas
seguir con el combinado de insecticidas y
fungicidas que permitan un mejor stand y
crecimiento uniforme de los cultivos. En
cuanto al manejo de orugas, las opciones
varfan, segin la necesidad, pasando de
fisiolégicos (Alsystin) a piretroides (Beta-
ciflutrin) y la eficiencia de los carbamatos
(Larvin). La presencia de chinches se vie-
ne dando en crecimiento importante en
los dltimos afios, por ello se desarrollé el
Solomon, “producto eficiente e innovador’.
Anticip6 que el compromiso de la compa-
fifa sigue por velar en cuanto pueda asis-
tir al agricultor, y contamos con el mejor
programa de fungicidas para el control de
enfermedades en soja (Cripton, Cripton
Xpro, Sphere max), siempre acompanadas
con los multisitios; también recomenda-
mos la utilizacién de Veritas-Bioestimu-
lante, para aprovechar el calcio disponible
y aumentar el rendimiento. “Estamos de-

Enrique Fretes, Asesor de Negocios,
durante las explicaciones.
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sarrollando nuevos productos que reempla-
zardn a los que estdn en el mercado segiin se
vaya dando, por eso los invito a dar el salto
de productividad”, ahadi6. Explicé que los
materiales de divulgacién cuentan con re-
simenes de lo que fue la jornada, vincula-
da a una app innovadora “Bayertec.ar” que
invit$ a los participantes a descargar. “Fue
el resumen de todo el evento con los productos

Juan Ramirez, Customer
Insights Paraguay & Bolivia.

que tenemos, acompanados por las tecnolo-
gias de diltima generacion”, concluyo.

Boca al futuro. El recorrido no con-
cluyé sin que antes se realice un pequefio
paseo por la historia, para ver cémo evolu-
ciond la agricultura a través de los siglos. Y
antes de pasar al siguiente nivel, cada gru-
po ingresaba a un tinel con el lema: “E/fu-
turo empieza aqui”, en donde se expuso el
compromiso de la compafifa de seguir con
las innovaciones a favor de la produccién,
cuidando aspectos como los ambientales.
Y de ahi se pasé al 4rea en donde se desple-
g6 un resumen de la Red de Agroservices
propuesta. Al respecto, Vicente Bataglia,
gerente de Go to Market, indicé que si
bien terminé el recorrido, ‘comenzd la
nueva aventura”. Explicé que en la tltima
estacion se present6 la nueva Red de Agro-
services, que busca conectar a prestadores
de servicios de tecnologia con los agricul-
tores para el buen manejo y desempefio de
productos y para optimizar la produccién.

Asi se pudo observar a prestadores en
el ramo de pulverizaciones y de monitoreo
de plagas en parcela. A estos se sumaron
dos stands de tecnologfa, incluida la bio-

tecnologia “de lo que vendrd en poco tiem-
07, y equipos que incorporaron sensores
para acompafar desde la siembra hasta la
cosecha. Ademds, stands con otros temas
de sumo interés para la compafifa como
el manejo seguro y custodia de produc-
tos, se mostré una tecnologfa nueva para
detectar falsificacion de bidones a través
de la APP Bayer Capseal Advanced, >

Vicente Bataglia, Gerente Acceso
de Mercado Paraguay y Bolivia.
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que invitaron a los agricultores a descar-
gar en sus celulares, asi como lo novedoso
para el dmbito de la salud animal, Animal
Health; mds tiendas y espacios destinados
para las marcas aliadas de la jornada como
Tigo, Reinke, Delta, Banco Regional y
New Holland, comenté.

Mensaje final y cierre. A medi-
da que los grupos conclufan pasaban a la
zona de distencién. Ah{ entre los atracti-
vos habia un robot para tomarse fotos o
bien pasar a la tienda para la cena, todo
ambientado con un fondo musical en
vivo del grupo nacional Paiko. La parte
protocolar de cierre incluyé la interven-
cién del propio Dumont, quien invitd
a disfrutar la noche joven y brindé por
los avances observados en la agricultura
paraguaya. “Naci en un punto en Nor-
mandia, en el Norte de Francia, 14 aros
después aqui se sembré soja. Cuando veo el
camino transitado en los iiltimos 40 arios, es
impresionante. Recuerdo hace tres aros, en
ocasion de mi primera visita a Paraguay,
no pensaba encontrar esto”, reconocio.
Dijjo que desde la compafia no se
habla solo de vender productos sino de
ofrecer una plataforma que incorpora tec-
nologfa de productos, servicios digitales y
otras innovaciones que ya se trabajan para
que vengan en el futuro y en donde la in-
tegracién de dos empresas tiene su desafio.
A continuacién Juan Farinati, Gerente
de Operaciones Comerciales COO para
Cono Sur de Bayer, también tuvo una
pequefia intervencién. Agradecié a los
clientes por acompanar desde hace afos
a la firma y sobre todo felicité por cédmo
el agricultor local se fue tecnificando.
“Hace 18 arios que vengo a Paraguay y veo
el crecimiento y la adopcion de tecnologia

en Paraguay. Es algo que inspira. Ese deseo
y compromiso hizo que el pais sea lo que es
hoy en agricultura. Inspira por eso”, reiterd
y agradecié igualmente al equipo de Bayer
Paraguay por preparar la fiesta.

Tras las palabras de ocasién, los pre-

sentes fueron invitados para participar de
una cosecha de soja nocturna. Para ello se
empleé una cosechadora New Holland
modelo 6.80, con monitor interlliview
IV, con plataforma MacDon, compatible
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con la Field View, por lo que conectado
el dispositivo FV drive al puerto CAN de
la misma, la informacién recolectada por
la médquina es automdticamente disponi-
bilizada en un iPad en la cabina, realizan-
do un mapa de rendimiento, humedad y
demds informacién relevante en tiempo
real. Para que los participantes pudieran
apreciar el recorrido y la incorporacién de
datos, se dispusieron pantallas gigantes.
De esta forma se pudo seguir el trayecto y
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la informacién colectada. Segtin las expli-
caciones, Field View permitié ofrecer de
manera remota lo que estd ocurriendo en
la cabina, mediante la funcién de visuali-
zacién remota, pudiendo desde cualquier
lugar seguir la cosecha y tomar decisiones,
sea en oficina, viaje u otro sector que no
sea la parcela cosechada. Por las dimen-
siones de la demostracién, la simulacién
fue en un tamafio menor pero igualmente
se trazd el mapeo. También se resalt$ la
sembradora New Holland TL 6011, con
tren de siembra Precision Planting, con
controlador de siembra Dickey Johns y
un tractor New Holland, modelo T 7240,
con monitor intelliview IV. Igualmente
compatible con la plataforma Field View

y con la funcién de visualizacién remota
para ver lo que ocurre con la siembra y to-
mar las decisiones desde cualquier lugar,
indicaron los encargados de la demostra-
cién. La fiesta concluyéd con un festival de
fuegos artificiales al sonido de la musica

y acompanado de un show de luces ldser
para deleite de los presentes, asi como la
cena de confraternizacién y la animacién
musical de la noche de campo, en donde
Bayer Tec deslumbré también en su ter-
cera edicién. CA

Opiniones

Christophe Dumont
SBR & CDH Bayer CropScience para Cono Sur
CC Me enorgullece este evento, que es la
primera vez que participo y viene mu-
cho mds para el futuro. El recorrido de la
agricultura de Paraguay en las diltimas
décadas es impresionante y queremos con-
tribuir como Bayer. Estamos creciendo con
mds tecnologia, integrando dos empresas
que tienen mucha plataforma de investi-
gacion y es bueno ver este crecimiento del evento. Quiero hablar

Christophe Dumont

con los agricultores, quiero escucharlos. Tenemos mucho para ofre-
cerles, pero hay que escuchar, conocer la necesidad del productor es
sumamente importante”.

Rodrigo Kotz

Naranjal

CC Muy bueno todo. Vimos tecnologia bue-
na para implementarla en el dia de ma-

siana, pero sin esperar tanto. Podemos em-

pezar a implementar poco a poco, conforme

avanzan las cosas, vamos calibrando y gra-

;. . 5 Rodrigo Kotz
duando las mdquinas y mejorando un poco”.

Diego Arias
Katuete
CC Excelente la organizacion y excelente
la noche de campo. Es la primera vez
que participé y vine gracias a la invitacion
de la firma Ciabay. En mi zona, el mo-
vimiento comercial, los negocios, ahora es-
tdn mejor, después de las lluvias. Vengo de
Cumandakai, una colonia en Canindeyi.
Del evento solo queda felicitar a los orga-
nigadores”.

Diego Arias

Chandlei Nodari

Productor en cuya parcela se desarroll6 la jornada

CC Me siento orgulloso por lo vivido. Estu-

vo muy lindo todo, desde la llegada de
la gente, lo que vio le gustd y fue un show
espectacular, ademds de las novedades
tecnoldgicas, muy bueno para nosotros los
agricultores. Creo que eligieron mi campo
por la ubicacién, al costado de la ruta y
en una distancia intermedia entre la zona
Sur y la Norte. Estoy con Bayer desde hace
ocho afios. Realmente fue un éxito hoy y una fiesta muy linda’.

Marisa y Chandlei
Nodari

Marlon Denez

Bayer Brasil

$C Todas las personas tienen la oportu-
nidad y como lider de entrenamiento

de la Plataforma INTACTA 2 Xtend de-

sarrollamos trabajos para los agricultores.

Vimos muy buena recepcion del priblico. Al

final de la jornada les gusté la innovacion,

incluso a pesar de ser de noche, hubo mucho

para ver. La gente resaltd lo observado”.

Marlon Denez

Ronei Heck

Mbaracayu

€< Vimos con satisfaccién cémo los inge-

nieros evolucionaron en su trabajo, en
tecnologia y cémo la emplean y resuelven
situaciones. Muchas veces tenemos factores
como lluvias y otros que no podemos cam-
biar, pero en donde se pueda avanzar y
mejorar estd bien. El afio pasado estuve en
Bella Vista (Itapiia). Se innovd mucho con
respecto a la anterior Bayer Tec’.

Ronei Heck
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universidad

anCarlos

CONGRESO DE HORTICULTURA

Tecnicas para horticulturag,
fruticuliura y floricultura

aprovechar el porcentaje de fruta que no

CONVENIO

Seguimos presentando los temas desarrollados durante el Pri-
mer Congreso de Horticultura organizado por la Universidad
San Carlos. Entre los mismos se destacan orientaciones sobre
fruticultura y floricultura, ademas de las técnicas de produc-
cion, manejo y comercializacion de las hortalizas.

ingresa al mercado como producto fresco.
También manifesté que existe capacidad
técnica para el desarrollo de la agroindus-
tria para mercados locales y regionales con
mejores propuestas comerciales. Una nue-
va visién de la agroindustria, con nuevos
nichos de mercados, permitird diversificar
las posibilidades del sector productivo.

Aprovechamiento integral del
cultivo de banano y platano. La
ingeniera agrénoma Marfa Julia Figiani,
de la Estacién Experimental de Cultivos
Tropicales del INTA Yuto, provincia de
Jujuy, Argentina, desarroll6 el tema “Apro-
vechamiento Integral del cultivo de Banano
y Pldtano (frescos, procesamiento industrial
y artesanatos)”. Durante su exposicién
manifestd que la banana es la fruta més
consumida en Argentina. Se estima que
el consumo ronda los 12 kilogramos por
habitante al afio. A nivel nacional, estiman
que el consumo se sitda alrededor de 500
mil toneladas, de las cuales se abastecen
principalmente a través de las importacio-
nes y 20% del volumen que se consume
proviene de la produccién nacional.
Desde el punto de vista econdémi-
co, esta fruta representa un negocio de
200.000.000 de délares. El principal
abastecedor es Ecuador (62%), luego Bo-
livia (24%), Brasil (11%) y Paraguay con
el 5%. En el trascurso de su presentacion
la investigadora plante6 el aprovecha-
miento integral del cultivo, donde se de-

sarrolla la produccién de pldtano y bana-
no como una alternativa importante en
Argentina como un alimento del mundo
y la transformacién con valor agregado, a
través del uso de sus fibras (artesanatos) y
la agroindustria (pasas, harinas y otros).
Entre otros puntos importantes, du-
rante la charla destacé que se pueden

mejorar la economia empresarial para
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Resalté ademds que el desarrollo de
nuevas tecnologfas para la diversificacién
de los productos, las Buenas Pricticas
Agricolas, industrias, procesamiento de
frutas y el marketing potencian las regio-
nes. La integracion de los sectores publicos
y privados en el desarrollo de las propues-
tas econémicas, turisticas y gastronomicas,

Maria Julia Figiani, expuso

sobre el cultivo de banana.
. .
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Maria Angélica Centurion habloé sobre el cultivo de
flores de corte y plantas ornamentales y follajes.

Anibal Ruiz presentd un trabajo de investigacion sobre
los precios y oferta de las principales hortalizas.

son importantes para el mejoramiento de la
calidad de vida, lo que también permitirdn
que las economias de los sectores pequenos,
medianos y grandes productores de frutas
tropicales tengan mejores herramientas y
oportunidades de diversificacién.

Produccion de flores de cor-
te en Paraguay. La produccién y
comercio de flores de corte y plantas or-
namentales en Paraguay, fue el tema que
estuvo a cargo de la ingeniera agrénoma
Maria Angélica Centurién, del Ministe-
rio de Agricultura y Ganaderia y la Mi-
sién Técnica de Taiwdn. La disertante
expres6 que en la diversificacién de ru-
bros no tradicionales, el cultivo de flores
de corte y plantas ornamentales y follajes
son opciones cada vez mds interesantes
y con altas proyecciones para el produc-
tor pequefio y mediano. Paraguay tiene
ventajas comparativas, por los factores
climdticos, ecoldgicos, luminosidad y la
mano de obra familiar disponible.

El Ministerio de Agricultura y Gana-
derfa a través de la Direccién de Extensién
Agraria, con la cooperacién del Gobierno
de la Republica de China Taiw4n, inicié
desde el afio 1981 los trabajos en el 4rea de
la floricultura, especialmente con cultivos
de rosas de corte, gladiolos, nardos, stre-
litzia, anturium, lisiantus y luego incor-
poraron cultivos de plantas ornamentales
y en la actualidad dos géneros de orqui-
deas de corte, la Phalaenopsi ssp. Y Onci-
dium sp. Esto en el marco del Proyecto de
Desarrollo de la Industria de Orquideas,
Cultivos de Tejidos y la Propagacién de
Plantines en Paraguay. El proyecto busca
fomentar la produccién e instalacién de
una industria del rubro para beneficiar
a productores de los departamentos de
Central, Cordillera y Caaguazq.

El Centro de Produccién de Floricul-
tura estd ubicado en Caacupéy San Loren-
zo, donde cuentan con cultivos de plantas
madres de alta calidad que son distribui-
dos entre los productores que se inician en
la actividad, ademds de la capacitacién que
reciben los mismos. Los pequefios produc-
tores y viveristas conformados por unas
400 familias dispersas en 4rea de 60 y 80
kilémetros de la capital, son en su mayoria
minifundiarios con escasa tecnologfa e in-
fraestructura, que comercializan sus pro-
ductos en sus fincas a revendedores y flore-
rias. Se estima que cada productor cuenta
con una superficie promedio de cultivo de
entre 600 y 1.200 m?.

Las principales especies de flores de
corte cultivadas en el pais son las rosas,
crisantemos, gerberas, aster, strelitzia, gip-
sofilas, limonium, heliconias, orquideas
Phalaenopsis, Oncidium'y Dendrobium an-
tirrihium. Se estima una produccién anual
de 300 y 600 mil plantas de crisantemos
cada 4 meses. 250 a 300 mil plantas de
rosas al afio, 40 a 50 mil plantas de crisan-
temos en macetas para jardin cada 4 me-
ses, 15 mil plantas de strelitzia para flor de
corte, 15 mil plantas de gypsophila cada
4 meses, 12 a 15 mil plantas de aster cada
4 meses, 12 a 15 mil plantas de limonium
cada 4 meses y 50 mil plantas de orquideas
ancidium y phalaenopsis.

La época de mayor demanda de este
rubro son las fechas festivas. El destino
de la produccién son las florerfas, campos
santos, ferias y exposiciones, Expo Flora, el
Centro de Exposicién y Venta de Orqui-
deasy el Flor Shopping Mariscal Lépez.

En cuanto al volumen de la expor-
tacién de flores de corte, la profesional
comentd que no se encuentra registrada.
Algunos productores realizan exporta-
ciones ocasionales de plantas ornamen-

tales a mercados de Chile y Argentina,
segun informes de Senave. Los productos
mds importados son las rosas, gerberas,
claveles master, gypsophila, crisantemos
y lilium. Agregd que se estima un valor
de 5 a 7,5 millones de ddlares por el con-
sumo de flores de corte a nivel nacional.

Analisis estacional de precios
y oferta de hortalizas. A su turno
Anibal Ruiz, de la Universidad San Car-
los presentd a los participantes un traba-
jo de investigacién donde el objetivo fue
identificar la estacionalidad de los pre-
cios y oferta de las principales hortalizas
que son comercializadas en la Direccién
de Abastecimiento de la Municipalidad
de Asuncién.

El trabajo se realizé en la ciudad de
Asuncién con pimientos, tomate, pepino y
lechuga ingresados en el Mercado Central
de Abasto de la Municipalidad de Asun-
cién desde el mes de diciembre de 2010
hasta noviembre de 2016. Entre los resulta-
dos, mostré un gréfico con los Indices Es-
tacionales trimestral entre el precio y oferta
del pimiento en la Direccién de Abasteci-
miento de la Municipalidad de Asuncién.
Indicé que no se observé una fluctuacién
estacional relevante de los precios, ademds
la menor oferta en el trimestre de marzo
a mayo no permite un incremento de los
precios. En el caso de la lechuga se visuali-
26 que en el primer trimestre, de setiembre
a noviembre donde existe una mayor ofer-
ta, los precios de comercializacién son los
menores en el afio. Desde el mes de marzo
a mayo se observé una menor oferta, se
tiene mayores precios de comercializacion.
Respecto al pepino manifesté que lo mds
relevante es la identificacién de un mayor
precio en la comercializacién en el trimes-
tre de junio a agosto. CA

- 95



ESPACIO RESERVADO

USC inicio sus clases
con los futuros lideres

a Universidad San Carlos dio la
bienvenida a sus nuevos alumnos
en la sede central y en las filiales,
el pasado 11 de marzo, dando asf la opor-
tunidad a diversos jévenes de distintos
puntos del pais a formarse en las diferentes
carreras de grado como Administracién
Agraria, Zootecnia, Ciencias Ambientales,
Agronomia y Tecnologia de Alimentos.
Durante las palabras de bienvenida,
el presidente de la USC el Mag. Juan
Manuel Brunetti, expresé su alegria por
recibir a los jévenes entusiastas en su pri-
mer dia de clases. Ademds mencioné que
el objetivo de la universidad no es solo
que aprendan, si no que salgan forma-
dos como lideres, que puedan entender,
planificar, manejar el negocio del agro.
“Somos conscientes de que el pais necesita
de jovenes con capacidad de gestion dis-
tinta, no para seguir haciendo lo mismo,
Si N0 para renovar, innovary generar un
efecto multiplicador que haga que el pais
cambie, el Paraguay cambia si cambiamos
nosotros”, apunté.
La USC trabaja para ofrecer diver-
sas oportunidades a través de convenios
con importantes empresas nacionales

del sector publico y privado. Organizan-
do actividades para el crecimiento aca-
démico del alumno, como Congresos,
Jornadas de Lideres, Torneos de futbol,
Ferias de Agronegocios, Actividades con
Centro de Estudiantes etc. Ademds de
un programa de modalidad estudiantil
donde el alumno de la USC a través del
Departamento de Relaciones Interna-
cionales establece alianzas estratégicas

que le brinda Programas de Intercambio
Estudiantil, pasantias laborales, cursos
de capacitacién e investigacién.

La universidad cuenta con mds de
6.000 alumnos de grado. Asi también
con 12 filiales alrededor del pais: Bella
Vista, Caaguazi, CDE, Curuguaty, En-
carnacién, Eusebio Ayala,Horqueta, It4,
San Ciristébal, San Juan Nepomuceno,

Santan{ y Villa Hayes. CA

Juan Manuel Brunetti, presidente de la USC, da la
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bienvenida a los nuevos alumnos de la

ntral.

Sede Ce
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afrecienda las mejores salticiones, poniendo especial énfasis

4 L] -
u, tl ma semi I ' a .. aptimizacian de costos y transparencia del proceso,

§
transagro...

Casa Central: Calle 17 Linea - 1, Eutogio Estigarribia: Tel.: (0528) 222 257 - (0528) 227 955 - Caagquazil - fransagro@transagro.com, py - www transagro.comopy - Suc. 1: Transporte:
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404 BE2 - (0528) 222 257 - Caaguazy - Suc. 5: Centro da Acoplo - Casilla Dos - Radl Arsenlo Oviedo: Tel: (0986} 4071 667 - (0528) 222 257 - Caaguazd.

r

. !_"..’T\_h ."__'.I =




T IMEREADOITT

Leve reduccion en
produccion y reservas

1 USDA estimé en su informe de mar-

z0 la produccién mundial de soja en
360,08 millones de toneladas, por debajo
de los 360,99 millones del mes pasado.
En tanto que las existencias finales fueron
calculadas en 107,17 millones, frente a los
106,72 millones de febrero y a los 106,33
millones previstos por los privados.

Para Estados Unidos mantuvo una
cosecha firme en 123,66 millones de tone-
ladas, elevé en 270.000 toneladas la mo-
lienda, que pasa de 56,88 a 57,15 millones
de toneladas e incrementé el uso total de
60,34 a 60,61 millones. Pese a la expec-
tativa de compras adicionales chinas por
10 millones de toneladas, el organismo
mantuvo sin cambios, en 51,03 millones,
su expectativa de exportaciones. Asi, las
existencias finales fueron calculadas en
24,49 millones de toneladas, levemente

por debajo de los 24,76 millones de febre-
ro y de los 24,55 millones proyectados por
el mercado, pero atn siguen 105,45% arri-
ba del remanente del ciclo anterior.

Para Brasil, el USDA estimé la pro-
duccién en 116,50 millones de toneladas,
por debajo de los 117 millones proyec-
tados el mes pasado. En cuanto al saldo
exportable, el organismo lo mantuvo en
79,50 millones.

Para la Argentina el USDA mantuvo
sin cambios la produccién de soja en 55
millones de toneladas. Lo mismo hizo
con las exportaciones de poroto y con las
importaciones, que fueron sostenidas en
6,30 y en 5,35 millones, respectivamente.

En cuanto a China, el USDA mantu-
vo en 88 millones de toneladas su expec-
tativa para las importaciones de poroto de
soja y en 15,90 millones la cosecha. Las
existencias finales, sin embargo, fueron
elevadas de 21,22 a 22,22 millones de
toneladas, por la previsién de una menor
molienda (de 89 a 88 millones).

Mayor produceion
mundial

1 USDA estimé la produccién mundial

de maiz en 1101,16 millones de tone-
ladas, por encima de los 1099,61 millones
de toneladas. Las existencias finales fueron
proyectadas en 308,53 millones, frente a los
309,78 millones previstos en febrero y a los
309,06 millones calculados por el mercado.

Para Estados Unidos previé una cose-
cha firme en 366,29 millones de toneladas y
existencias iniciales por 54,37 millones. El or-
ganismo mantuvo en 136,53 millones el uso
forrajero, pero redujo de 315,36 a 314,72 mi-
llones el uso total, fundamentalmente por un
ajuste en la industria del etanol, donde se prevé
que el uso de maiz baje de 141,61 a 140,98 mi-
llones de toneladas. A esto se suma un recorte
en la expectativa de ventas externas, de 62,23
a 60,33 millones. En el balance de todas estas
variables, el USDA proyecté el stock final en
46,62 millones de toneladas, por encima de los

Cotizaciones en Chicago a4-oa-19)

Soja

Trigo

Fuente: CBOT.

Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes USs$/t
Marzo-19 326 Marzo-19 162 Marzo-19 142
Mayo-19 331 Mayo-19 166 Mayo-19 145
Julio-19 336 Julio-19 169 Julio-19 149
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44,08 millones del informe de febrero y de los
44,10 millones calculados por los privados.
Para Brasil el USDA proyecté una cose-
cha de 94,50 millones de toneladas, sin cam-
bios. Lo mismo ocurrié con el saldo exporta-

ble brasileno, que quedé en 29 millones.

Asimismo, para la Argentina el USDA
sostuvo la cosecha en 46 millones de toneladas,
pero las exportaciones fueron elevadas de 29 a
30 millones de toneladas, por lo que para el or-
ganismo estadounidense, la Argentina volverd
a ser el segundo mayor exportador global del
cereal, relegando a Brasil al tercer puesto.

Acerca de la Unién Europea, el USDA
elevé levemente de 60,72 a 60,88 millones
de toneladas el volumen de la produccién y
de 21 a 21,50 millones sus importaciones.
Las ventas externas del bloque fueron soste-
nidas en 1,50 millones. En el bloque de pai-
ses importadores de maiz, el USDA mantu-
vo sin cambios las previsiones de compra de
México, en 16,70 millones de toneladas; de
Japén, en 15,50 millones, y de los paises del
Sudeste Asidtico, en 17 millones.

Crece prevision de
stock mundial

1 USDA proyecté la cosecha global de

trigo en 733 millones de toneladas, por
debajo de los 734,75 millones del mes pasado.
Las existencias finales fueron calculadas en
270,53 millones, frente a los 267,53 millones
de febrero y alos 267,47 millones previstos por
el mercado. Este tltimo dato se sustenté en el
aumento de las existencias finales en la India,
donde pasaron de 14,60 a 17,50 millones.

Para Estados Unidos sostuvo la cose-
cha en 51,29 millones de toneladas y exis-
tencias iniciales por 29,91 millones. Elevé
de 3,81 a 3,95 millones las importaciones
y mantuvo en 2,18 millones el uso forra-
jero. El uso total fue ajustado de 30,29 a
30,16 millones y las exportaciones, recor-
tadas de 27,22 a 26,26 millones. Asi, las
existencias finales fueron calculadas por
el organismo en 28,72 millones de tone-
ladas, por encima de los 27,50 millones de

febrero y de los 27,76 millones proyecta-
dos por los privados.

Para Rusia el USDA elevé levemente la
cosecha, de 71,60 a 71,69 millones de to-
neladas y mantuvo en 37 millones su saldo
exportable. Mantuvo sin cambios las cifras
de produccién y ventas externas de Ucra-
nia, en 25 y en 16,50 millones.

La cosecha de Kazajstén fue ajustada
de 15 a 13,95 millones de toneladas, sus
exportaciones fueron mantenidas en 8,50
millones. La produccién y las exportacio-
nes de Canad4 quedaron sin cambios, en
31,80 y en 24 millones de toneladas.

Para Australia se incrementé la cose-
cha, de 17 a 17,30 millones, pero sus ventas
externas fueron sostenidas en 10 millones.

La produccién argentina de trigo fue ele-
vada de 19,20 a 19,50 millones de toneladas
y las exportaciones, de 14 a 14,20 millones y
la cosecha de la UE fue sostenida en 137,60
millones de toneladas; sus exportaciones ele-
vadas de 22 a 23 millones, y sus importacio-
nes ajustadas de 6,50 a 6,20 millones.

Méquinas vendidas. Hasta Febrero-2019

Tractores Fuente: Cadam.

John Deere 75

{\lﬂﬁl‘tssey Ferguson 3(2) | cierre del segundo mes del afo sigue lento
N?av;aHolland 6 el movimiento de las ventas de maquina-
Case 9 rias agricolas. De acuerdo a los datos de la Cé-
Egtén g mara de Automotores y Maquinarias (Cadam)
Landini 1 durante los dos primeros meses del 2019 se ven-
BRI 0 dieron 171 tractores y 54 cosechadoras. Poco,
Deutz-Fahr 0 ) ~ :

Total 171 mirando el afio anterior.

Cosechadoras Fuente: Cadam. En cuanto a las preferencias por marcas de
New Holland tractores, John Deere est4 con el 44% del merca-
John Deere

Massey Ferguson

do, le sigue Massey Ferguson con el 27% de las

Case

preferencias y en tercer lugar se posicioné Val-

CLAAS

Valtra

tra, la otra marca de la AGCO con el 12% del

Total

mercado. Esta significativa merma, por mds que

Maquinas: sigue lento el movimiento de ventas

se esperaba, no hace favor a las concesionarias,
quienes ripidamente perdieron la euforia que le
dejé el 2018, un muy buen afo para el sector.
La razén fundamental de esta retraccién en las
ventas es la merma en la cosecha de soja en la presen-
te zafra, que se estima tiene una pérdida del 30%.
Esto pone en descontento y temeroso a los produc-
tores para hacer nuevas inversiones. Las ofertas si-
guen a la orden del dia y persiste el ofrecimiento de
financiaci6n para la adquisicién de las maquinarias,
pero como la cosecha no fue la esperada hay una
gran incertidumbre para los productores y estdn te-
IMErosos para asumir NUEVOs COMpromisos.
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Presentan nuevas

palas

cargadoras Hyundal

na vez mds, el sector de la
construccién podrd contar
con nuevos productos Hyun-
dai. Se trata de dos nuevas
palas cargadoras que vienen a sumarse a
las que ya existen en nuestro pafs, todas
con elevadas especificaciones, alto ren-
dimiento y seguridad para el operario.
Las palas cargadoras son maquina-
rias que sirven para apartar objetos pesa-
dos en un terreno o mover materiales de
todo tipo como arena y rocas en grandes
cantidades, volimenes y superficies en
poco tiempo. Se utilizan en la cons-
truccién en general de edificios,
carreteras, obras publicas, mine-
ria y otras utilidades, incluyen-
do la agricultura.
Los nuevos modelos que
Hyundai Construction Equi-
pment pone a disposicién de

las empresas que se dedican a la cons-
truccién son el HL630 L y HL660 L,
con pesos operativos de 10.400 y 17.300
kg y capacidad de la cuchara de 1,7 y
3,0 m? respectivamente. Estas unidades
son mds equilibradas en prestaciones y
se consiguen a precios sumamente atrac-
tivos, desde US$ 49.490 al contado, con
calidad y confiabilidad Hyundai. La
marca busca de esta manera llegar a to-
dos los segmentos de clientes.

100 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « MARZO 2019

Hyundai Construction Equipment
tiene en su gama excavadoras sobre oru-
gas y sobre ruedas, retroexcavadoras,
palas cargadoras, mini cargadores, com-
pactadores y aditamentos. Asimismo, su
linea montacargas tiene varios modelos
de diferentes capacidades de carga y mo-
tores movidos a baterfas, diésel y gas.

La marca ndmero uno en Corea del
Sur tiene presencia en Paraguaya a través
de su representante exclusivo Automotor
S.A. y cuenta con una garantfa tinica de
2 afios 0 5.000 horas en casi toda su linea.

Para mds informacidn, visitar el show
room de Hyundai Construction Equip-
ment, en Avda. Mcal. Lépez 2977 casi
Cnel. Pampliega, Fernando de La
Mora zona Norte, comunicarse
al teléfono 021 675 356/8 o

ingresar a www.hyundaima-
quinarias.com.py CA
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Casa Central, Asuncién
Avda, Aviadores del Chaco 2050 WTGC - Tomre 4, Piso 10
Telefono: (021) 608 411 /14

Hernandarias
Edif. Brisas del Este - Local 4 - Parana Country Club
1) 571574

Encarnacion
Puerta Pact Cud - Avda. [rrazabal N® 211
Teléfono: (07 1) 204 005

Silo Paloma
Ruta 10 Las Residentas km 383

Silo Katuete
Ruta 10 Las Residentas km 352

Silo Corpus Cristi
Ruta Guarani, caming a Corpus a 1 km de la ciudad

Sile Troncal 3
Ruta 3 km 120, Supercarretera Itaipd

Silo Magagnin
Colonia 8 de Diciembre
Distrito de Minga Pord a 96 km de la Colonia San Lorenzo Troncal 3




AGROPECO

alista su area de cria
bovina en Alto Parana

2016 la firma
Agropeco inicié sus primeros

inicios del

pasos en la diversificacién en
| 4rea ganadera. Inici6 con
recrfa, engorde y terminacién de bovi-
nos de la raza brangus que le dio buenos
logros. Dado el éptimo resultado y en

dreas en el establecimiento e incorporé
importantes inversiones.

El proyecto ganadero de la empresa
se viene desarrollando desde hace tres
anos. Desde entonces gran cantidad de
animales terminados fueron comerciali-
zados con éxito en diferentes frigorificos
y mercados, destacé el Dr. Carlos Ariel
ernindez, médico veterinario respon-
el 4rea de ganaderfa. A partir de

este afo encaran un nuevo desafio, la

ejecucion de importantes inversiones en
infraestructura para un 4rea de cria, que
actualmente se encuentra en un 90% de

ejecucion.

Ferndndez senalé que el
do ya habian iniciado co
drea de cria en form

120 cabezas, per
crecer aun md



infraestructuras y proyectan importan-
tes inversiones en genéticas.

Las obras para el 4rea de cria estdn
listas con superficies con cercos eléctri-
cos, alambrados perimetrales, comede-
ros, bebederos y otras infraestructuras
como techos y piso de hormigén. Las
pasturas ya estdn implantadas para re-
cibir las tropas que serdn destinadas en
esta nueva drea.

Ademds del 4rea de cria, Agropeco
desea formar una mini cabana con la
mejor genética, donde estiman llegar a
unos 300 vientres para el servicio de sep-
tiembre, con 100 embriones los cuales
serdn adquiridos de la mejor genética de
Argentina y de nuestro pais. “Tenemos la
certeza y seguridad que sin el mejoramien-
to en la genética no se puede avanzar, por
ello la empresa se encuentra apostando y
realizando estas importantes inversiones,
donde el segundo ano se proyecta la com-
pra de otros 100 embriones mds y producir
nuestra propia linea genética” coment9.

Las nuevas inversiones incorporadas
por Agropeco es esta nueva etapa de pro-
duccién ganadera orillan los 200.000
délares, en genética, infraestructuras y
maquinarias. El desarrollo del trabajo
genético tendrd el acompafamiento del
genetista argentino Carlos Ojea y en la
parte nutricional del médico veterinario
Alberto Alvarenga.

Crecimiento en engorde. Fer-
ndndez comentd que este afio también
apuntan a un crecimiento interesante
recrfa y engorde. El proyecto es llegar a
unas 4.000 cabezas en esta categoria y
alcanzar unas 4.300 cabezas aproxima-
damente con la cria. “Queremos hacer el
ciclo completo, ya que contamos con nues-
tra marca Nature Beef. Estamos creando
muchas expectativas a nivel nacional e in-
ternacional. Nuestro objetivo es mantener
siempre una linea de calidad” destacé.
Ferndndez dijo que la produccién
ganadera de Agropeco ofrece un dife-
rencial, por el manejo nutricional que
icne cl hato ganadero. Los animale
ados a campo con pa

el uso de antibiéticos. “De esta manera

otorgamos un fortalecimiento de forma
natural de las defensas del organismo del
animal. La stevia interviene mucho en el

Dr. Carlos Ariel Fernandez, médico
veterinario responsable del area
de ganaderia.

rumen para eliminar una gran diversidad
de microorganismos maléficos. Esto mejora
la salud del animal y la conversién ali-
mentaria del bovino. También interactiia
con el medio ambiente disminuyendo no-
tablemente los gases producido por el efecto
invernadero y eliminando las bacterias
como E. coli y salmonella’.

Balance 2018 positivo. El ba-
lance positivo del 2018 del 4rea gana-
dero de Agropeco fue relevante lo cual
influy6 para lograr el crecimiento. Los
ntmeros hablan por si solos, el proyec-
to inicial del trabajo ganadero comen-
z6 con 2.000 cabezas de bovinos. Este
afio se proyecta crecer en un 50% mas,
lo cual es importante ya que demuestra
la apuesta de los directivos por este seg-
mento y la confianza en su equipo de
produccién.
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Avrinplex acompana a
Genefor en su evolucion

enefor S.A. es una empresa
paraguaya especializada en
la produccién de plantines

clonados de eucalipto y otras
especies forestales. Instalada en el depar-
tamento de Caaguazii comenz6 un ambi-
cioso proyecto en agosto del 2014. Actual-
mente produce unos cinco millones de
plantines de eucalipto al afio y se prepara
para llegar a nueve millones en el 2019
con las nuevas inversiones realizadas.

La empresa realiza constantes inver-
siones en su proceso de evolucién. El afio
pasado completé la construccién del re-
servorio de gran porte que le garantizard
la provisién de agua para la produccién
existente y la proyectada.

El agua es vital para el desarrollo de las actividades

agropecuarias, forestales y ganaderas. Los reservo-
rios constituyen la garantia para la sostenibilidad
y para ello es fundamental contar con insumos de
calidad. Las geomembranas Agrinplex acompanan
a Genefor S.A. en sus planes de crecimiento.

El Ing. Oscar Iglesias, jefe de opera-
ciones de Genefor manifestd que para
ello es fundamental contar con reservo-
rios de agua, ya que de los mismos son
abastecidos para el drea de crecimiento y
rustificacién de las plantas, a cielo abierto
y también a los invernaderos. Actualmen-
te cuentan con dos, de 4 millones de litros
y 12 millones de litros, los cuales fueron
realizados sobre la base de las geomem-
branas de Agrinplex de 800 micrones.

Genefor tiene el potencial de produ-
cir 30 millones de plantines anuales y se
proyecta a crecer paulatinamente, para
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lo cual contar con un reservorio de agua
de capacidad y resistencia es vital.
Iglesias destacé que la firma se en-
cuentra abocada al desarrollo constante
de nuevos materiales genéticos que se
ajusten a las necesidades de produccién,
ademds de ello cuenta con un equipo
de colaboradores que se encuentran en
constante capacitacién para la adopcién
de modernas pricticas y tecnologfas.
Actualmente los plantines son co-
mercializados en un 60% en la zona
Norte del pais, generalmente son prefe-
ridos para el desarrollo de los siste- II»
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Para uso en cultivo
Fruti-Horticola
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Avda. Artigas 4145 c/ Gral. Delgado
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Tel: (061) 505 191
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mas silvopastoriles y el 40% va destinado
para todo el territorio nacional.

Manejo del vivero clonal. Gene-
for S.A. comenzé la produccién propia-
mente en julio del 2015. Para la produc-
cién actual cuenta con una estructura
con 20 caletones y 80.000 matrices. El
vivero reproduce ocho diferentes clones.

Alli siguen un calendario de produc-
cién. Se programa el nimero de plantas
a obtener de acuerdo a la cantidad de
estacas que ofrecen las matrices. El pro-
fesional menciond que el periodo, des-
de la produccién hasta el despacho del
producto, tiene una duracién de noventa
dias. El promedio de estaca cortada por
dia es de 6.000.

Con respecto a la irrigacién, en el vi-
vero se realiza riego por aspercion en el
4rea de crecimiento y rustificacién, con
una superficie actual de 20.000 m?. La
infraestructura cuenta con 74 lineas y
un total de 1.700 aspersores, los cuales
tienen un caudal de 190 litros por hora.
Cada 60 minutos, con la apertura de to-
dos los picos, con riegos de 5 minutos se
utilizan aproximadamente 27.000 litros
de agua. “El riego es de acuerdo a la nece-
sidad. En dias nublados no necesita agua,
por eso es dificil hacer un riego automdtico
en la rustificacion”, aclard.

Mano de obra. Actualmente Gene-
for emplea a mds de 28 personas, 60%
mujeres, cuyas manos son preferidas por
la delicadeza del trabajo.

Oscar Iglesias, jefe de
operaciones de Genefor.

Agrinplex junto con CMP Agro

L a linea Agrinplex, de origen argenti-
no, es representada en Paraguay por
la firma Compaffa Maritima Paraguaya
(CMP) Agro desde el 2013 y ofrecen
pldsticos para diferentes usos en la pro-
duccién agricola, ganadero y forestal.

Heriberto Lugo, gerente de la su-
cursal Minga Guazti de CMP Agro,
mencioné que la linea Agrinplex es una
marca completa, la cual brinda una am-
plia gama de pldsticos disponibles para el
trabajo en el campo.

Una de las experiencias de mayor
envergadura con las geomembranas
Agrinplex es la de Genefor. Son de 800
micrones y garantiza una vida dtil de
25 a 30 afnos expuesto al sol. La misma
cuenta con proteccién UV, especial para
grandes reservorios.

La misma puede ser utilizada para el
almacenamiento de estiéreol por su resis-
tencia y durabilidad. “Nosotros nos encar-
gamos de realizar el montaje de los reser-

106 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « MARZO 2019

—
pr—
- ==
2
—
—_—

vorios, asi como lo hicimos con la empresa
Genefor, contamos con todos equipamien-
tos para desarrollar la pileta”, destacé.
Mencioné que para la produccién
horticola cuentan con pldsticos para la
realizacién de invernaderos, techos, pa-
red, y una linea de silos bolsas para al-
macenamiento de granos y forrajes, las
cuales son muy utilizadas en las cuen-
cas lecheras de nuestro pais. Son alter-
nativas interesantes que se encuentran a
disposicién de los productores con afios

de experiencias y posicién en el merca-

do nacional. CA
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Uso de controladores biologicos

en el manejo integrado de plagas
en cultivos agricolas y forestales
& d¥

— -t

Acaros en yerba mate.

1 Control Bioldgico es la regu-
lacién de un organismo como
consecuencia de la actividad
de otro, logréndose con ello
un equilibrio poblacional. Esta actividad
en el 4mbito forestal y agricola, significa
la regulacién de la poblacién de un or-
ganismo que estd afectando al cultivo y
generando pérdidas econdmicas (plaga
insectos y/o enfermedades), mediante la

Lie. Biol. Msc.
Patricia Rodriguez

Laboratorio de Control Bioldgico
IPTA-Capitan Miranda
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accién de otro que naturalmente ha sido
disefiado para ejercer dicha funcién. Se
busca con esto, estabilizar poblaciones y
llevarlas por debajo del Nivel de Dafio
Econémico (NDE).

El control biolégico no elimina to-
talmente al organismo meta, no tiene un
efecto inmediato, es muy susceptible a
factores bidticos y abiéticos, implica mo-
dificaciones en las practicas agricolas. Es
una alternativa de control que debe de
incluirse dentro del Manejo Integrado
de Plagas y Enfermedades

En el IPTA Capitdn Miranda se vie-
nen realizando investigaciones en el uso
de controladores bioldgico para el con-
trol de plagas: insectos y enfermedades,
principalmente con el uso de hongos
Entomopatégenos y Fitopatégenos.

Uso de la Beuveria bassina de
insectos plaga, en el control
de hormigas cortadoras. Este
es un hongo que posee una propiedad
entomopatdgena, con capacidad de con-
trolar las poblaciones de hormigas cor-
tadoras presentes no solo en los cultivos
agricolas, asi también este mismo hongo
se ha utilizado para el control del picudo
de la soja que ha aparecido fugazmente
al inicio de la zafra 2018 en ensayos en
el predio del IPTA Capitdn Miranda;
en el control paliativo del complejo de
4caros en cultivos de Yerba Mate en fin-
ca de productores; y ha dado resultados
prometedores en pruebas en el laborato-
rio para control de chinches en soja. En
el Laboratorio de Control Bioldgico del
IPTA Capitén Miranda se tiene 13 ce-
pas nativas aisladas de diferentes insec-

Beauveria bassina.

Hormigas.

tos y que son conservadas para pruebas
de efectividad en el control de diferentes
insectos plagas. Su mecanismo de ac-
cién consiste en la adhesién del hongo
(contacto), seguido de la germinacién y
multiplicacién causando la muerte del
insecto, que se visualiza cuando crece
sobre el insecto una masa algodonosa de
color blanco, este tiene un periodo apro-
ximado de 8 a 10 dias segln registros
observados en el laboratorio.

Trichoderma sp. Es un hongo
fitopatégeno de amplio espectro, po-
see buenas cualidades para el control
de enfermedades en plantas causadas
por patdgenos fingicos del suelo, y sus
propiedades antagonistas, se basan en la
activacién de multiples mecanismos de
accién que incluyen la competencia, an-

Hormigas infestadas con
Beauveria bassiana.

Colonias viables en el laboratorio. P

tibiosis, parasitismo e induccién de resis-

tencia sistémica en las plantas (Benitez et
al. 2004, Kumar et al. 2005, Djonovi¢ et
al. 20006). Se ha realizado pruebas para el
control Macrophomina phaseolina, que es
agente causal en la pudricién carbonosa
de la raiz en soja y en otros hongos de
suelo actuando como inhibidor de cre-
cimiento del patégeno. En el manejo de
Botrytis sp. en frutilla también presenta
buen control. Ademds de su capacidad
bio fingica Trichoderma, también posee
una propiedad bio estimulante de cre-
cimiento, se lo utiliza como fertilizante
de suelo. Su mecanismo de accién es la
de inhibir el crecimiento del patégeno a
través de la produccién de metabolitos
toxicos voldtiles y no voldtiles que impi-
den la colonizacién de microorganismos
antagonizados. CA

| —

Trichoderma vs.
Macrophomina.
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entrego excavadora anfibia,
Komatsu a la Gobernacion de Neembucu

a empresa Automaq
S.A.E.C.A. entregd el pasa-
do 18 de febrero una exca-
vadora anfibia de la marca
Komatsu a la Gobernacién de Neem-
bucti mediante la licitacién 1/2018,
la primera bajo la gestién del gober-
nador Luis Benitez. Con esta compra,
el gobierno departamental pretende
solucionar el problema de la poblacién
rural afectada por las inundaciones.
Se trata de la Excavadora Anfibia
PC200-8 afio 2018, sobre orugas, con
pontones retractiles, armada con equi-
pos anfibios EIK y brazo de 15 metros
de largo. La mdquina se destaca por la
fuerza de excavacién con gran caudal hi-
drdulico y velocidad de giro. El servicio
de mantenimiento estd cubierto por 12
meses, ademds de materiales e insumos y
garantia de un afio. Los equipos Komat-
su poseen sistema de monitoreo y rastreo
satelital original de fdbrica.

La médquina serd utilizada para tra-
bajos de limpieza de canales en zona
de influencia del Rio Parand. “Neem-
bucii dejé de producir por exceso de agua
en nuestros campos. Necesitamos limpiar
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los canales naturales para facilitar el co-
rrecto escurrimiento de las aguas y recu-
perar hectdreas de tierra para volver a
producir la tierra”, fueron las palabras
del gobernador de Neembucd.

Del acto de recepcidén y presenta-
cién de la excavadora anfibia partici-
paron el Gobernador de Neembuct
Lic. Luis Benitez, secretarios y Direc-
tores Departamentales, Intendentes
de la zona, responsables de Institucio-
nes del Estado y Productores Asocia-
dos del Departamento de Neembuct,
con quienes coordinardn los trabajos
de manejo de agua en la regiéon. De
parte de Automaq estuvo presente
el sr Milton Acosta, asesor de ventas
Komatsu, asi como los técnicos espe-
cializados en equipos Komatsu que
brindaron una capacitacidn a los ope-
radores de la mdquina.

La firma Automaq lidera el segmen-
to de equipos anfibios en Paraguay,
siendo una de las pocas representantes
de Komatsu en Latinoamérica que en-
contrd la solucién al armado de anfibias
con los accesorios EIK. CA

Momento del acto de
entrega de la maquinaria.
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JORNADA DE COSECHA DE SOJA

Zaira complicada
en la mira
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[Zas autoridades; del’ gobierno y-diectivos’ dela APS: observaron-los
resultados de la presente campanaidesoja, durante; una:jornada de
cosecharen lasestancia Santa Monica, Alto:Parana. Los rendimientos
no fueron‘los deseados; el'gremio, de productores-éstima una mexma
del'30% en las cosechas;de-sus sociosty los gobernantes abrenel pa-
raguas ante la necesidad-deun.soporte por parte:de los productores.
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a jornada en la Estancia Santa
Moénica del pasado 21 de febre-
ro permitié observar los resul-

tados de la cosecha de soja y el
engorde de bovino a corral que desarrolla
esta empresa, arrendada actualmente por
los Hermanos Galhera, socios de la Aso-
ciacién de Productores de Soja, Oleagi-
nosas y Cereales del Paraguay (APS).

La comitiva del gobierno, encabeza-
da por el vicepresidente de la Republica,
Hugo Veldzquez y el ministro de Agricul-
tura y Ganaderfa, Denis Lichi mantuvo
didlogo con los directivos de la APS sobre
los resultados de la cosecha de soja de la
presente campafia. En la oportunidad, el
vicepresidente Veldzquez manifest6 que la
visita al establecimiento y el encuentro con
los referentes del gremio sojero, fue para
escuchar las necesidades de este sector de
la produccién, en el marco de una gira que
realizaban por el departamento, donde vi-
sitaron a pequefios y a grandes produc- 11>
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tores. “La idea es ver la forma de ayudarles a
los efectos de mejorar la situacion en la cual
se encuentran, por el problema de clima que
tuvo la soja”, expresé.

Por su parte, el ministro de Agricul-
tura y Ganaderia, Denis Lichi, comenté
que, a consecuencia del factor climdtico,
la produccién de soja en la presente cam-
pafia fue muy variable. “Todavia no po-
demos decir con exactitud el porcentaje del
impacto negativo, pero ya constatamos unda
pérdida en la productividad’, expresé.

Comenté que por ahora se espera
compensar parte de las pérdidas con
los resultados del cultivo de zafrifia. No
obstante, como gobierno ya presentaron
una nota al Banco Central del Paraguay
(BCP) en la cual manifestaron la preo-
cupacién por esta situacién y le plantea-
ron la posibilidad de poder flexibilizar
los créditos, que tiene el sector producti-
vo en las instituciones financieras.

Menciond que existe la predisposicion
de la banca matriz de dar un soporte para
garantizar al productor su supervivencia
para que pueda apostar a la siguiente za-
fra. “Este gobierno garantiza el acompasia-
miento y la sequridad juridica a los grandes
productores y un fuerte apoyo al pequerio y
mediano productor”, expreso.

Lichi también valor$ la integracién
agropecuaria implementada en la Estancia
Santa Ménica, ya que el modelo aplicado
permite convertir granos en carne y enfa-
tizd que este es el modelo ideal. “Zenemos
que transformar la materia prima en carne
y exportarla al mundo. Los paraguayos son
muy buenos productores, cuando nos predis-
ponemos lo hacemos muy bien y ese es el ejem-
plo que tenemos. Este es el sistema integrado
que nos va a dar seguridad y sostenibilidad.
En la agricultura hay muchas variables: cli-
ma, precio internacional, tipo de cambio y
otros, por lo que diversificando podemos lo-
grar sostenibilidad en la produccion”.

Los directivos de la APS valoraron la
predisposicién demostrada por las auto-
ridades, al irse a observar y recabar un
panorama claro sobre la situacién que
estdn atravesando los productores.

Experiencia en Santa Monica. La
Estancia Santa Ménica, es un empren-
dimiento agricola ganadero, arrendado
actualmente por los Hermanos Galhera.
Allf producen en 4.200 hectdreas de soja

y hacen ganaderfa en 150 hectdreas, con

el propésito de convertir granos en carne.

Carlos Galhera, directivo de la em-
presa, manifesté que los resultados logra-
dos en la presente campana de soja fueron
variables, ya que en algunas 4reas hubo
una quiebra de produccién del 10% y

Hugo Velazquez,
vicepresidente de la Republica.
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en otras hasta el 30%. Los promedios de
rendimientos de la cosecha realizada has-
ta la segunda quincena de febrero fueron
de 2.700 kilogramos por hectdreas. La
mitad del 4rea de cultivo estaba cosecha-
da entonces. “Las colectas que se hardn en
adelante serdn mejores”, expresé Galhera,
quien coment que el clima castigd fuer-
temente las siembras tempraneras.
Mencioné que esperan mejores ren-
dimientos con la otra partida que estaba
por ser cosechada. Aguardaban un ren-
dimiento promedio de 3.500 kilogramos
por hectdrea. Para cubrir los costos en
tierras arrendadas se debe cosechar 3.000
kilogramos por hectdrea. “Si no logramos
los 3.500 kilogramos por hectdrea en la
parcela por cosechar van a quedar compro-
misos sin cumplir”, expresé el productor.

Feed lot. La ganaderfa en Santa M6-
nica ocupa 150 hectdreas. Realiza ciclo
completo y los bovinos son confinados
desde la recria. Mantiene un plantel de
entre 450 y 600 ejemplares en feed lot,
con destino al mercado local.
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La base de la alimentacién en los bo-
vinos confinados es el ensilaje de maiz
planta entera y maiz grano entero, pro-
ducidos en la estancia. “La ganancia de
peso diaria varia entre 1,4 kilogramos y
1,6 kilogramos. Confinamos desde la re-
cria, porque no disponemos de mucho pas-
to, cuando entra con 300 kilogramos la
ganancia de peso diaria es mayor de los que
entran muy joven”, dijo.

o =
Denis Lichi, ministro de
Agricultura y Ganaderia.

Galhera mencion6é que tienen pre-
visto crecer mds en ganaderia. “Vamos a
ampliar mds porque es muy buena la ac-
tividad para cubrir los gastos operativos de
la empresa. Para nosotros es la forma de
aprovechar los residuos de agricultura, un
alimento barato, que se convierte en car-
ne”, enfatizé. El productor afirmé que

Autoridades y directivos de APS
durante la visita en el confinamiento.

después de cinco anos de buena cosecha,
ahora enfrentan un importante quiebre
en la produccion. “Ahora tenemos que
ajustar los costos, tenemos un tiempo dificil,
pero el agricultor no puede desistir nunca,
tiene que ser persistente en el negocio aun-
que le implique mucha preocupacién”, dijo.

Zafra complicada en todos los factores

| vicepresidente de la Asociacién de
Productores de Soja, Oleaginosas

y Cereales del Paraguay
(APS), Karsten Friedri-
chsen, afirmé que la zafra
de soja 2018-2019 es com-
plicada y en ella jugaron
varios factores en contra.
Ademds de la merma el
rendimiento registrado en
las diferentes regiones por
el factor climdtico, que va-
riaron entre 10% y 35%,
los precios internacionales

también se mantuvieron bajos. Comen-
t6 que la productividad ronda entre los
2.200 y 2.500 kilogramos por hectdrea,

Karsten Friedrichsen

se complica ain mds para

Friedrichsen reiteré que

nanciero y econémico. CA

115

algunos pocos llegan a 3.000 kilogramos
por hectdrea. Menciond que la situacién

quienes producen en tie-
rras arrendadas, ya que el
promedio de produccién
que se viene obteniendo
equilibra los costos de
produccién en campos
propios, pero no cubre el
gasto de los alquileres que
implica entre 900 y 1.000
kilogramos mds. Karsten

el escenario estd complicado, esto va a
necesitar una atencién especial en lo fi-
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DLS Motors mecorpora,
nuevo modelo de GAC

El 28 de febrero, a través de una conferencia dirigida a
medios de prensa, DLS Motors lanzo una nueva propuesta
de GAC Motor. Se trata del modelo GS7, que llega para com-
plementar la linea de SUV de la marca china en el mercado
paraguayo. La presentacion del vehiculo fue realizada por
los principales gerentes y directivos de la concesionaria.

En cuanto al diseno, el vehiculo tie-
ne la apariencia escalonada delicada y
detalles lujosos. El frontal del GS7 estd
compuesta por una parrilla de “dindmi-
ca de vuelo” y los faros de cristal de ma-
triz LED, con luces traseras tipo tinel.

Ojeda destacé que GAC Motor es
una de las industrias mds importantes
de China. Hace treinta afos se dedica
a la fabricacién de vehiculos para otras
marcas, como Honda o Toyota. “Esta
marca no estd lejos de eso, porque los
componentes que tienen los productos,
los que venimos presentando hace tres
anos, y el que presentamos ahora, son de
altisimo nivel”.

DLS Motors es parte del Grupo De
La Sobera, empresa con mds de ochenta
afos en el mercado local. Marcos Aguile-
ra, director de la concesionaria que repre-
senta en Paraguay a GAC Motor, sefiald
que todo este tiempo les concedié el ba-
gaje para identificar que el éxito de una
marca radica en el servicio de posventa.

Hace unos meses la firma habilitd
oficialmente su casa matriz, en la ciudad
de Mariano Roque Alonso. En el lugar,
el propietario de un vehiculo GAC Mo-
tor cuenta con todas las comodidades,
con d4reas de venta y posventa. La em-
presa ademds tiene una sucursal en la
ciudad de Fernando de la Mora y una
red de agentes distribuidores en diversos
puntos del pais. “El énfasis de DLS Mo-
tors es formar una estructura para brindar
la atencién de esta marca”.

Ademds de la presentacién del nuevo
modelo, también se anuncié que DLS

Directivos de DLS Motors durante el lanzamiento.

| nuevo modelo que llega

al pais, de la mano de DLS

Motors, se caracteriza por el

amplio espacio interior que
brinda a los pasajeros, con cinco asien-
tos. Ademds posee un paquete tecnold-
gico de punta, un gran maletero, y un
acabado interior que resalta. El vehiculo
cuenta con un motor de 2.000, turbo,
que entrega 200 caballos de fuerza.

La suspensién del vehiculo es Mac
Pherson Multilink, que es uno de los me-
jores sistemas a nivel mundial, sefialé Nel-
son Ojeda, gerente comercial de DLS Mo-
tors. El sistema de freno e inyeccién es de
la marca Bosch, que son los mismos que se
pueden encontrar en reconocidas marcas

de la industria automotriz. “Esta marca se
preocupd mucho, no solamente en la estética
del vehiculo y la calidad de sus componentes
externos y mecdnicos, sino también en el inte-
rior del vehiculo. El que conduce el vehiculo
se va a sentir cémodo, Y estard seguro en un
interior de acabado fantdstico”.

Motors y la marca GAC Motor comen-
zaron a trabajar con el Banco Nacional
de Fomento. Mediante esta alianza, el
interesado puede acceder a una finan-
ciacién de hasta cinco afos y tasas de
8.95% y 9,95%, dependiendo del costo
del vehiculo. CA
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AGROSHOW COPRONAR 2019
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sostenibjlidad

-

.

Con el visible proposito de consolidar la sostenibilidad de la produc-
cion agricola se realizo la edicion N° 19 de Agroshow, organizada
por la Cooperativa Copronar. La muestra se desarrollo del 6 al 8 de
marzo en Naranjal, Alto Parand y permitio la demostracion de nuevas
tecnologias, innovadas propuestas para la produccion sustentable y la
constante capacitacion en las buenas practicas agricolas.
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on jornadas lluviosas y en nue-

vo horario se realizé la Agros-

how Copronar, que convocé a

mds de un centenar de expo-
sitores quienes ofrecieron innovaciones y
capacitaciones constantes, en sus stands
bien presentados.

Una fuerte apuesta por el desarrollo
de la agricultura ambientalmente soste-
nible denot6 la muestra, a través de las
actividades promovidas por la organiza-
dora, la Cooperativa Copronar, en sinto-
nia con el municipio local.

Si bien las constantes lluvias impidie-
ron la realizacién de algunas actividades
como los shows artisticos, no evitaron las
sucesivas capacitaciones que realizaron
las empresas desde sus stands con énfasis
a las buenas pricticas agricolas.

Entre las empresas expositoras estu-
vieron las de siempre y algunas nuevas
que demostraron sus confianza por la
feria y en los productores de la regién,
llevando importantes lanzamientos. Las
que se inauguraron como expositoras su-
maron innovadas propuestas para conso-
lidar la sustentabilidad de la produccién.

También se vieron ausencias muy no-
tables, como la presencia de bovinos, que
después de 11 afios dejé un gran vacio en
los galpones del campo de exposicion. El
sector pecuario mostré algunos ejempla-
res porcinos y ovinos.

La oferta de maquinarias también se
limité a pocas empresas, pero las que es-
tuvieron llevaron toda su tecnologfa y se

mostraron en espacios relevantes. [1»>
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La muestra fue el escenario de im-
portantes eventos como el Foro de In-
tegracién del Mercosur, que convocé a
empresarios extranjeros ante la presen-
tacién de conocidos disertantes, quienes
expusieron las ventajas comparativa que
ofrece Paraguay para las inversiones.

Premiacion. Durante la feria tam-
bién dieron a conocer los nombres de
los productores quienes lograron ma-
yor rendimiento. Fue en el marco de la
competencia Crop Ranking, promovida
por la Cooperativa Copronar entre sus
socios, desde la presente campana sojera.
Entraron en competencia 35 producto-
res por la mayor productividad y resulté
ganador Erni Schlindwein, con un pro-
medio de rendimiento de 5.122 kilogra-
mos por hectérea.

[ S—

Acto oficia

Agradecidos por la respues-
ta. El presidente de la Cooperativa
Copronar, Darci Bortoloso aproveché
el discurso durante el acto oficial el 8
de marzo para agradecer a las empresas
y a todos quienes apoyaron la muestra.
También fue propicio para felicitar a las
mujeres en su dia y destacd que durante
el Foro de Integracién del Mercosur se
mostrd a Paraguay como el jardin pro-
ductivo.

Resalté los resultados del plan piloto
Crop Ranking y explicé el objetivo de la
modificacién de horario de la muestra,
que este afio fue de 13 a 23 horas. El pro-
p6sito fue atraer a las familias y para el
efecto la organizacién realizé importan-
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tes inversiones en iluminacién e incorpo-

16 un 4rea de recreacién para nifios.
Entre las propuestas vistas en la

feria, enfatizé las variedades de soja,

Darci Bortoloso, presidente de
la Cooperativa Copronar.
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hibridos de maices, abonos verdes y
el 4rea ambiental, que a través de una
amplia maqueta demostré el manejo
correcto que se debe tener en la finca de
todos los recursos.

El presidente destacé ademds el
aporte social de Agroshow, ya que to-
das las recaudaciones por las entradas
son destinadas para los nifos del Hogar

Santa Elena de Ciudad del Este.

Homenaje para las mujeres.
Durante el acto oficial, que coincidié
con el Dia Internacional de la Mujer, los
sucesivos oradores homenajearon a las
mujeres.

Marlene Bortoloso, en representa-
cién del comité de Mujeres de la Coo-
perativa Copronar hizo uso de la pala-
bra, felicité a sus congéneres al mismo
tiempo de destacar el rol de las mismas
en la lucha cotidiana en el campo, como
fuerza productiva y compafiera.

A su turno, el intendente de Naranjal,
Edoard Schaffrath, agradecié al gobierno
central por la concrecién de la ruta asfal-
tada y destacé los cambios realizados en
la Agroshow este afio, ya que los mismos
son para volver a aprender, apostar por
una muestra de la excelencia y un cons-
tante encuentro con los amigos,

Durante el acto la Cooperativa Co-
pronar suscribié varios convenios, entre
los que se destacan con el Ministerio del
Ambiente y Desarrollo Social y la Facul-
tad de Ingenierfa Agronémica del Este.

En la ocasién también formé parte
de los oradores, el secretario de Agricul-
tura de la Gobernacién de Alto Parang,
Carlos Aguilera, quien destacé las pro-
yecciones del distrito de Naranjal.

ik

Edoard Schaffrath,
intendente de Naranjal.

Cerré el acto la alocucién del
ministro del Ambiente y Desarrollo
Social, Ariel Oviedo, quien valoré el
compromiso asumido por la coope-
rativa para el cuidado del medio am-
biente y la apuesta por el equilibrio
entre el medio ambiente y el desarro-
llo sostenible.

Destacé el compromiso del go-
bierno y afirmé que la secretaria de
Estado a su cargo es un aliado, para el
efecto estdn trabajando para innovar
en las funciones y servicios, funda-
mentalmente para mejorar y agilizar
los servicios.

Durante el acto se entregé el pre-
mio a los productores ganadores de
Crop Ranking y terminé con momen-

Momentos del acto oficial y
entrega de premios.

tos artisticos ofrecido por los nifios del
Hogar Santa Elena. g

Avriel Oviedo, ministro del
Ambiente y Desarrollo Social.
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PSA participé por primera vez en
Agroshow Copronar con su nutri-
do portafolio. Como novedad destacé
el fertilizante érgano-mineral de base,
con micronutrientes. Es un producto

GPSA se inaugura en Agroshow con novedades

r——

—

diferenciado que se adapta a diferentes
tipos de suelo con el cual ya trabajan los
productores de la zona, explicé Vicente
Meza, gerente regional sur de la firma.
Entre los productos ya posicionados se

destacé la linea Gama con fertilizantes
foliares. También los enraizantes, coad-
yuvante y semillas GPSA que es el pilar
del portafolio, con las principales varie-
dades sembradas en el pais.

No pudieron estar ausentes los de-
fensivos de BASF y Syngenta, de las que
se destacaron las tltimas innovaciones.

Meza resalté ademds el programa
de fungicidas GPSA con el Mazen y
Cypress, de Syngenta. En este segmen-
to se destacan también Orquesta Ultra y
Versatilis del programa BASF y el protio-
conazole de la linea GPSA. “Hoy GPSA
estd con un programa realmente muy com-
pleto y muy bueno para el control de enfer-
medades”, expresé.

También dispone de eficientes insecti-
cidas para el control de orugas y chinches.

Meza dijo que GPSA en este evento se
siente en su casa, ya que tiene una sucur-
sal en el distrito de Naranjal y tienen in-
numerables clientes y amigos. “Desde este
punto nosotros atendemos la region de Alro
Parand, Caazapd e Itapiia norte”, dijo.

Fort green junto
a Produza

F ort green participé de Agroshow
junto a su representante Produza.
La firma destacé sus lineas de bioes-
timulante, coadyuvante, nutricién de
plantas y proteccién de cultivos.
Marcos Renato Rodrigues, repre-
sentante de Fort Green para la zona
sur y centro anuncié que estdn en
proceso de registros nuevos bioesti-
mulantes que en breve tienen previs-
to lanzar en el mercado. Entre los ya

existente resalté a Drive, el coadyu-

vante que ya gané preponderancia en
el mercado y sigue dando excelentes
resultados.

Mencioné que Fort Green es una
empresa brasilefia, este afio completa
15 afios en el mercado y viene logran-
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do un crecimiento muy importante en
Paraguay. Comentd que cuentan con re-
presentantes en todas las zonas agricolas
del pais. En el sur Produza, en el centro
con Transagro y el norte con Agricola
Alianza.
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Empar presenta propuestas diferenciadas en Agroshow

mpar S.A. se present6 por primera vez

en Agroshow y presentd la tecnologia
EM.1° (microorganismos eficaces). Esta
tecnologfa fue desarrollada en la década de
los ochenta por el doctor Teruo Higa, pro-
fesor de horticultura de la Universidad de
Ryukyus en Japén.

La tecnologia EM:1° estd presente en
mds de 130 paises, en Paraguay cada vez
mds es requerido este tipo de tecnologfas
para recuperar y enriquecer los suelos y el
ambiente. Los microorganismos eficaces
son promovidos a nivel mundial a través
de EM Research Organization (EMRO
Japén). En Paraguay la representacién
exclusiva de esta tecnologia es de Empar
S.A., del Ing. Jorge Martinez.

Martinez explicé que los microor-
ganismos eficientes o EM-1° son una
combinacién de microorganismos bene-
ficiosos de origen natural, que se han uti-
lizado tradicionalmente en la alimenta-
cién, o que se encuentran en los mismos.
Contiene principalmente organismos
beneficiosos de cuatro géneros princi-
pales: Bacterias fototréficas, levaduras,
bacterias productoras de 4cido ldctico y
hongos de fermentacién. Estos microor-

Sojapar.
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ganismos cuando entran en contacto con

la materia orgdnica secretan substancias
beneficiosas como vitaminas, dcidos or-
génicos, minerales quelatados y funda-
mentalmente substancias antioxidantes.

Ademds mediante su accién cambian
la micro y macroflora de los suelos, y me-
joran el equilibrio natural, de manera a
que los suelos causantes de enfermeda-
des se conviertan en suelos supresores
de enfermedades, y ésta se transforme a
su vez en suelo azimégenico. A través de
los efectos antioxidantes promueven la
descomposicién de la materia orgdnica y
aumentan el contenido de humus.

El EM.1° viene en forma liquida y
estd orientado para la produccién agrico-
la. Contiene microorganismos utiles que
son seguros para el hombre, animales y el
ambiente en general. “No es un fertilizante,
quimico, ni sintético y no ha sido modifica-
do genéticamente. Este se utiliza junto con la
materia organica para enriquecer los suelos y
para mejorar la flora y la labranza. El EM-1°
microorganismos eficaces se encuentran en es-
tado latente y por lo tanto deben ser activados
antes de aplicarse, lo cual se realiza con una
fuente de energia para los microorganismos, la

Produsur.

materia prima mds utilizado para este proceso
es la melaza, rica en minerales a la vez”.

El bokashi, que ya es un material orgd-
nico fermentado, con los microorganismos
para el consumo animal como probidtico.
“Este es un producto que ya viene listo para el
consumo animal, se utiliza como suplemento de
alimentacion, se emplea en mezcla en un 2%
de la racion total balanceada del animal. El
bokashi aumenta ganancia de peso y reduce la
probabilidad de problema digestivo del ganado.
Es ideal para los ganados confinados”, dijo.

Como se aplican. Mencioné que
para el uso agricola se debe hacer tres fa-
ses, en la pre-siembra para inocular en el
suelo, en un 30% vy la segunda después
de la siembra otro 30% de aplicacién
que puede hacerse en conjunto con un
herbicida y luego a nivel foliar. “La zec-
nologia EM-1° constituye una herramienta
muy importante para la sostenibilidad de
agricultura y la pecuaria. Ayuda a mejorar
costos y potenciar el rendimiento”, dijo.
Destacé que para la region de Iraptia
y Alto Parani, el representante de la tec-

nologia EM-1° es la empresa Agropecua-
ria El Campo. g

Unicoop.
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ecnomyl difundié todo su portafolio

de defensivos agricolas y dio énfasis
a la capacitacién sobre la gestién de en-
vases vacios de los defensivos agricolas,
durante Agroshow Copronar. El inge-
niero ambiental Joao Paulo Da Silva, en-
cargado del Sistema de Gestién de Enva-
ses Vacios (Sigev) realizé capacitaciones
constantes sobre dicho sistema.

Comentd que el Sigev es de Tec-
nomyl S.A., pone a disposicién de los
productores, comercializadores y distri-
buidores. Es un sistema abierto, don-
de estdn invitadas todas las empresas
a formar parte de ella, porque es muy
importante para el pais. “No solo estamos
hablando de una recicladora de envases,
sino también del tratamiento de los resi-
duos que sobran, que es muy importante,
porque de nada sirve colectar los envases y
generar residuos”, explicé.

Este sistema opera bajo el cumpli-
miento de todas las legislaciones, el
personal estd legalmente registrado y el
sistema de transporte es legalmente ha-
bilitado. Todos son camiones cerrados.

Agro Nacunday.

N e el LLE

Como funciona Sigev. Explics
que el Sigev debe funcionar de acuerdo a
lo que la Ley establece, que indica que la
empresa formuladora o importadora debe
tener o estar adherida a un sistema. Deben
indicar en sus facturas de venta, en el mo-
mento de la comercializacién, el lugar mds
cercano de devolucién. El productor pos
su parte, después de la aplicacién de la dl-
tima dosis, debe realizar el lavado a presién
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Tecnomyl con insumos y capacitacion Sobre Sigev  owiiwado, perorare envase,pur v

tar adulteracion, falsificaciéon de producto
o reutilizacién. A partir de alli el produc-
tor tiene que almacenar en su finca, en un
lugar apartado, donde no ingrese criaturas
ni animales y hasta que un camién del Si-
gev vaya a recoger de su finca.

Mencioné que al momento de reti-
rar, el Sigev deja una constancia donde
especifica el nombre del productor o em-
presa, localidad, tipos de envases con o
sin triple lavado. A partir de ahi, el Sigev
lleva a los diferentes centros de acopio
que dispone, sea Santa Rita, Obligado y
Volendam. En estos lugares se realiza el
proceso separado por tipo de pldsticos,
porque existen los que se pueden reciclar
y otras que no se pueden reciclar.

Posteriormente se hace enfardado
y se envia a la planta, donde se hace el
proceso que corresponda, sea picado con
todo el sistema de tratamiento o el siste-
ma de incinerado. El profesional solicité
el apoyo de las empresas y de los produc-
tores para que se adhieran al sistema.
“No importa que sea el Sigev u otro, lo im-
portante es que el sistema ofrezca todas las
garantias legales en todo el proceso”, dijo.

CW Trading.
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Smart Agro por primera vez en Agroshow ===

L a empresa argentina Smart Agro
se presentd por primera vez en la
muestra Agroshow con innovadas pro-
puestas entre bioldgicos y otras opcio-
nes. La firma se instal6 hace unos meses
en Santa Rira.

Agustin Jensen, gerente comercial, co-
ment6 que desembarcaron en el pais hace
tres meses con el objetivo de abrir las puer-
tas del mercado paraguayo. “Los productos
que ofrecemos lo formulamos en Argentina,
lo usamos alld y ahora estamos queriendo
abrir las puertas del mercado paraguayo’.

Comenté que las ofertas de Smart
Agro son productos para tratamien-
tos de semillas, fertilizantes foliares
a base de microorganismos. “Estamos

mds orientados a la parte orgdnica, ofre-
cemos productos con base de bioldgicos.
Tenemos un pack que estd conformado
con bacterias de inoculaciéon como Brad-
yrhizobium japonicum. El paquete estd
compuesto de microorganismos y hormo-
nas, que lo llamamos arrancador. Esto
también va en el tratamiento de semillas,
y hace que la planta rdpidamente active
y empiece a largar la radicula y la pli-
mula, con la cual ganamos velocidad de
emergencia”, explicd

Mencioné que el tratamiento de se-
millas también tiene componentes qui-
micos, los insecticida y fungicida para
proteger completamente a las semillas.

Productos registrados. Mencio-
né que actualmente disponen de cua-
tro productos registrados que incluyen
la gama de tratamientos de semillas, el
fertilizante foliar y dos productos, que
Smart Fos K.B que es sulfato de amo-
nio. “Lo utilizamos como potenciador de
herbicidas, que hace posible que el pro-
ductor reduzca la dosis de herbicida que
utiliza. Este producto hace que rdpida-
mente la molécula quimica llegue a su
lugar de accion”.

Directivos de Smart Agro
durante la Expo. PY

En cuanto al fosfito de potasio dijo
que es un producto que apunta a man-
tener la planta sana, ya que hace que
planta genere fitoalexinas. “Son sustan-
cias naturales generadas por la planta, a
causa de la aplicacion de fosfiro, que le
permite defenderse mucho mejor, ante el
ataque de patdgenos, sobre todo de hon-
gos”, explico.

Comenté que también tienen pre-
visto introducir una gama de quimicos
genéricos, para completar la oferta. No
obstante la apuesta de Smart Agro son
los biolégicos y microorganismos.

Arysta LifeScience con innovaciones

rysta LifeScience difundié sus pro-

ductos durante la ferian Agroshow.
El Ing. Agr. Javier Portillo, coordinador
de Supply Chain de Arysta LifeScience,
destacé como novedad el “Programa tra-
te bien”, que consiste en un paquete de
tratamiento de semillas en el cual estd el

Vitavax y Biozyme, ambos de mucha tra-
yectoria. También destacé a los produc-
tos Select y Orthene, herbicida e insec-
ticida respectivamente y toda la linea de
nutricién que forma parte del programa
Pronutiva, que es proteccién y nutricién
para todo el ciclo del cultivo, entre los

que se destacan: Biozyme, Foltron y Rai-
zal. Comenté ademds que actualmente
Arysta LifeScience forma parte de UPL
y que esta fusion les permitird ampliar el
portafolio principalmente de fungicidas.

Arysta LifeScience trabaja a través de
representantes en el pais, dispone de seis
técnicos y cuatro desarrollistas, quienes
pueden asistir a los productores, a través
de las reventas. [ 2
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a empresa BASF aprovechd su segun-
da participacion en la feria Agroshow
para realizar el lanzamiento de Acronis
Top + Vault HP, como parte de su linea
de productos y soluciones para el control
de hongos y otras enfermedades del suelo.
Para la presentacién estuvo presente,
Pablo Ramirez, gerente de tratamiento de
semillas de BASF para Argentina, Para-
guay, Bolivia y Uruguay, quien coment6
que el producto consiste en un pack de ino-
culante + fungicida para soja, donde la ac-
cién de los biopotenciadores de Vault HP
se suma a la proteccién contra enfermeda-
des de semillas y suelo de Acronis Top.
Durante la disertacién explicd, que las
enfermedades producidas por los hongos
pueden ser un problema, ya que afecta el
normal desarrollo y crecimiento de la semi-
lla de soja, por lo cual es importante contar
con herramientas profesionales para con-
trolarlas, para esto llega Vault HP + Acro-
nis Top como un pack de inoculante mds
fungicida para soja, para sumar proteccién
y pueda ser optima la produccién de soja.
Asimismo entre los atributos de esta
nueva solucién, mencioné que Vault HP

Pablo Ramirez, gerente de
tratamiento de semillas.

favorece a una mayor eficiencia agroné-
mica, comprobada en mds de 80 ensayos
en Estados Unidos, Brasil y Argentina.
El mismo provee a la planta la potencia
necesaria para favorecer la mayor fijacién
de nédulos activos sobre el cuello de la
raiz principal y contribuye al incremento
del vigor, velocidad de emergencia y de-
sarrollo inicial del cultivo, lo cual desem-
boca a un éptimo stand de plantas.

En cuanto a las caracteristicas de
Acronis Top, Ramirez mencion6 que el
producto es Premium para tratamiento de
semillas. Contiene el F500, desarrollado
por BASF y el metiltiofanato para el con-
trol preventivo y curativo de enfermedades.
Tiene también el insecticida fipronil, que
protege desde la germinacién contra el ata-
que de plagas, ademds brinda mayor velo-
cidad de emergencia y desarrollo inicial del
cultivo. “Protege las semillas del damping-off
y enfermedades producidas por hongos del
suelo como Fusarium y Rhizoctonia, con-
trolando también hongos de semillas como
Phomopsis spp., Cercospora kikuchii, en soja.
Ademds ofrece proteccion contra trips, coro,
vaquitas, barrenadores, broca de soja, y para
el cultivo de papa, brinda un control contra
la sarna negra y rhizoctoniasis”, resaltd.

Semillas Credenz. Por otro lado,
el Ing. Agr. Federico Martinez, coordina-
dor de desarrollo técnico de mercado de
BASF Paraguay, informé sobre las semi-
llas Credenz, la cual fue adquirida para el
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BASF lanzo fusion de productos durante Agroshow Copronar

portafolio genético de la compania. Des-
tacé la importancia de la calidad de las
semillas en la implantacién de cultivos.

“Es trascendental para lograr buenos rendi-
mientos, ademds para garantizar la calidad
sanitaria y la buena germinacion, el vigory
excelente desarrollo de las plintulas”, dijo.

Igualmente durante la exposicién se
destacé a los productores los beneficios de
Versatilis, la tltima innovacién para com-
batir la roya asidtica. Este fungida ofrece
facilidad y flexibilidad de aplicacién en las
diferentes fases del cultivo de soja. Es efec-
tivo en el control de la roya asidtica desde el
inicio de aparicion de las primeras esporas
en el 4rea. Su ingrediente activo Fenpropi-
morf, del grupo quimico de las Morfolinas
es esencial para el manejo de resistencia a
la roya de la soja. “Presentamos soluciones
innovadoras y sostenibles para continuar sa-
tisfaciendo todas las necesidades del productor
agricola con un portafolio completo de solu-
ciones para la Agricultura”, expreso.

Federico Martinez, coordinador de
desarrollo técnico de mercado.
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Bayer con tecnologias de proteccion para cultivos y orientaciones

a firma Bayer presenté en Agroshow

Copronar parcelas de soja y maiz
donde exhibié su portafolio de productos
para ambos cultivos. La Ing. Agr. Evelyn
Michelén comentd sobre los productos
disponibles y destacé para el cultivo de
soja al CropStar y el Sunato para el tra-
tamiento de semillas. Para el control de
insectos las propuestas fueron: Bulldock,
Sistive y Larvin, productos destacados con
varios afios en el mercado, y el lanzamien-
to en el 2018 Solomon un insecticida para
control de chinches. El mismo tiene una
formulacién innovadora que le permitié
buenos resultados a campo, destacé.

En cuanto a fungicidas destacé al
Cripton, Cripton XPro y Sphere Max cu-
yas aplicaciones son recomendadas en ese
orden, acompafiado con multisitios para
el control de la roya. Michelén también
recomend6 a Veritas, un bioestimulante
que es propicio para realizar aplicaciones
en forma conjunta con Cripton XPro en
el momento de la floracién plena, ya que
hace posible que la planta disponibilice el
calcio y tenga su mejor absorcidn, lo que
ayuda a lograr granos en mayor cantidad
y mayor rendimiento, manifestd.

Para el cultivo de maiz, la paleta reco-
mendada fue CropStar y Sunato para tra-
tamiento de semillas, el insecticida Larvin
para el control de Spodoptera y el herbicida
Soberan, ya lanzado hace 2 afios en el mer-
cado. Este controla malezas de hoja fina y
ancha, posee un antidoto que no afecta al
maiz. La profesional también mencioné a

los fungicidas para este cultivo el Sphere
Max y Nativo. Como una novedad co-
ment6 sobre un programa lanzado recien-
temente en Bayer Tec denominado Red
AgroService, un programa de fidelizacién,
donde los productores pueden inscribirse y
acumular puntos por la compra de sus pro-
ductos, para canjear servicios y productos.

Proteccion Sanitaria de la
Soja. En el marco de la exposicion la
firma Bayer realizé una charla de mane-
jo de enfermedades de soja, donde el Ing.
Agr. Dominique Bonhaure, de Desarrollo
de Productos de Bayer hablé sobre los tra-
bajos con los fungicidas en el manejo de
enfermedades en soja. Destacé el Cripron
XPro, un producto que fue elaborado para
brindar un mayor control sobre la roya,
la principal enfermedad en el cultivo, asi
como también las enfermedades de fin de
ciclo. “Este producto controla el complejo de
enfermedades que afectan al cultivo”, dijo.
El profesional insté a utilizar dentro

del manejo de enfermedades los diversos

. |

..

Participantes durante la charla en el stand de Bayer.

Evelyn Michelodn.

productos como el Cripton y el Sphere
Max. Resalté también la importancia de
los controles anticipados y comenté que
con la prevencidn se logra sanidad y ren-
dimiento superior.

Bonhaur resalté que las aplicaciones
tempranas de los fungicidas es un punto
importante para alcanzar un alto rendi-
miento, sobre todo es la clave para evitar
que las enfermedades se desarrollen con
mucha fuerza al final del cultivo.

Para culminar la charla la Ing.
Agr. Evelyn Michelén, comento sobre
los trabajos de campo realizados con
productores, en grandes dreas donde
se pudieron notar las diferencias entre
hectdreas de soja con productos Bayer,
versus testigo. Los trabajos realizados
tanto en la zafra anterior como en esta
campafa, demostraron resultados su-
periores con rendimientos mayores en
las parcelas tratadas con los productos
Bayer. La diferencia fue de 240 kilogra-
mos por hectdrea en 10 trabajos hechos
con productores. li»
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Agrotec con hibridos Pioneer y nuevos defensivos

grotec estuvo presente en el Agros-
how Copronar 2019, mostrando un
novedoso stand con los hibridos de maiz
Pioneer y los nuevos defensivos agricolas
que oftece a los productores, ademds de la
renombrada marca de fertilizantes diferen-
ciados MicroEssentials de la linea Mosaic.
Carlos Gracietti, gerente de la Unidad

de Negocios de la regién de Santa Rita,
resalt6 que la nueva biotecnologifa Leptra
para maiz ofrece resistencia al ataque de
orugas y a la accién de 2 herbicidas, el gli-

fosato y el glufosinato de amonio. Desta-
c6 también la presencia del hibrido 3340

de Pioneer, reformulado y con dicha tec-
nologia incorporada para lograr una alta
precocidad, un tallo fuerte y un excelente
enraizamiento de las plantas.

También presenté la gama de de-
fensivos agricolas de Corteva, que in-
cluye fungicidas e insecticidas, ademds
de 5 variedades de semillas de soja.
Destacé que la firma ofrece una amplia
gama de insumos provenientes de em-
presas como la mencionada Corteva,
UPL y Syngenta, ademds de un amplio
portafolio de marcas propias para los
principales cultivos de renta.
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Carlos Gracietti, gerente
regional de Agrotec.

racietti resalté que Agrotec amplié
Gracietti resalt Agrotec ampli
su portafolio en los dltimos tiempos,
enriqueciendo su oferta para una mejor
atenci6n a los productores. “Esto es una
gran fortaleza para la empresa”, aclaré.

Suelo, soja y maiz

T emas como el manejo de suelo y
nutricién de soja y maiz formaron
parte de una disertacion brindada por el
Ing. Agr. Luiz Eduardo Vilela Salgado,
consultor técnico de Mosaic para Brasil y
Paraguay. Fue en el marco de una charla
técnica promovida por Agrotec y Mosaic
durante la muestra agricola de Naranjal.

Entre los factores fundamentales para
un buen manejo del suelo, el experto
mencion§ la provisién de materia orgdni-
ca. El andlisis del suelo, la fertilizacién en
pre-siembra y una fertilizacién especifica
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para los cultivos de soja y mafz también
fueron aspectos importantes menciona-
dos. Destacé que Brasil y Paraguay tienen
varios puntos en comun: regiones bajas y
muy calientes, lluvias fuertes y concentra-
das, problemas de compactacién de suelos
y erosion, estrés hidrico (seca) y baja pro-
duccién. Todo esto vuelve muy necesaria
la produccién de materia orgdnica en los
suelos. “La materia orgdnica es muy im-
portante en el suelo, porque va a mejorar la
retencion de agua maximizando el aprove-
chamiento de las lluvias”, destacd. “Tene-
mos que producir mds materia orgdnica por
medio de la rotacion de cultivos, implantan-
do cultivos de invierno y coberturas con pro-
duccion de materia seca. Esto aumentard la
retencidn y mejorard la vida biolégica en el
suelo”. En tal sentido, el experto remarcd
la importancia de incorporar abonos ver-
des como crotalaria, avena, sorgo gigante
y trigo morisco después de la soja.

Cuestion de analizar. Otro factor
clave destacado por el disertante fue el

andlisis del suelo. “Debemos conocer como
estd el suelo que sembramos. Por medio de
una correcta extraccion de las muestras, po-
demos identificar las reales deficiencias que
tenga el suelo para aplicar correctivos como
calcdreos, yeso y otros. Todo eso mejorard la
disposicion de alimentos en el suelo”, agre-
g6. Mencioné también los beneficios de
la fertilizacién al voleo, destacando que
se puede aplicar asf el fésforo en agosto
para no necesitar distribuir fertilizante en
la sembradora. Asi se logrard una mayor
eficiencia en la distribucién de plantas,

El gerente regional de Agrotec,
presentando al experto
brasilefo Luiz Vilela Salgado.

con su consecuente correlato a nivel de
productividad. Vilela también senald la
importancia de un correcto manejo de los
nutrientes, para lograr una mayor eficien-
cia de los mismos. En ese sentido, reco-
mendé aplicar potasio y fésforo para los
cultivos de soja y maiz respectivamente,
lo que ayudaria a la reduccién de costos
y a un mejor aprovechamiento de la nu-
tricién. “Eso puede aumentar la eficiencia
para mejorar la rentabilidad’, concluyd.

Kurosu & Cia. presente con John Deere

L a empresa Kurosu & Cia. participd
una vez més en Agroshow Copronar
2019. Durante la exposicién ha ofrecido
soluciones a los clientes visitantes, pre-

sentando lo mejor de la tecnologia que
John Deere cuenta en el pais.

Germén Ldpez, Gerente de la Sucursal
de Santa Rita, nos conté las novedades en
equipos y tecnologias presentadas, como
la Cosechadora S660 con la Nueva Serie
de Plataformas Draper 730DF, la Pulve-

rizadora 4730 con barras de 30 metros y

las soluciones en siembra con Tractores y
Plantadoras Serie 1100 y 2100, siendo la
gran atraccion la posibilidad de adquirir
soluciones tecnoldgicas de tiltima genera-
cién para los equipos agricolas, como el
Centro de Operaciones, que es el moni-
toreo general de las maquinarias agricolas
para la toma de las mejores decisiones.
Ademds, se exhibieron equipos de la
linea construccién, una Retroexcavadora
y una Pala Cargadora con alto destaque
presentado la posibilidad de adquirirlas

con Sistema de Monitoreo Satelital JD-
Link™ por 5 afos, sin costo adicional.
Lépez destacé que las maquinarias
fueron ofrecidas a muy buen precio y
contaron con financiaciones de los ban-
cos nacionales de plaza y de la entidad fi-
nanciera de John Deere, con el que ofre-
cen plazos desde 1 a 5 afios, pudiendo los
clientes acceder de forma ficil y sencilla.
“John Deere Financial” ha tenido exce-
lente repercusién entre los productores,
ofreciendo las mejores condiciones. 1>

l/ {

N
German Lopez, gerente de
la sucursal de Santa Rita.
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AGROSHOW COPRONAR

a firma Ciabay present6 durante la

muestra en Agroshow su linea de
magquinarias agricolas con la marca de
New Holland, de la que exhibié toda
la linea de tractores y cosechadoras y
pulverizadoras.

José Ojeda, consultor de ventas,
comentd que la marca es bien acepta-
da en el mercado nacional y destacé
que el 2018 New Holland fue lider
en ventas de cosechadoras, superan-

do todas las expectativas, ya que ce-
rré el ejercicio abarcando el 42% del
mercado. Este hecho fue resaltado en
el stand.

Otra linea comercializada por Cia-
bay presentada durante la feria fue la
Vende Tudo, de la que presentd platafor-
ma y clasificadoras de semillas. También
expuso la linea de Tatu Marchesan, con
su linea de implementos en generales,
principalmente las sembradoras con las

(Ciabay presente con maquinarias de New Holland

cuales ya hace bastante tiempo trabaja
en el mercado. Estuvo también otro alia-
do destacado Jacto con sus pulverizado-
res con tecnologia de primer nivel y con
trayectoria en Paraguay.

Mencioné que Ciabay también co-
mercializa una linea de lubricantes y
repuestos siendo una caracteristica prin-
cipal de la firma la diversidad de ma-
quinarias y productos para el segmento
agricola.

L a firma Unijet estuvo presente en
el marco de Agroshow Copronar.
La firma dedicada a la comercializacién
de maquinarias e implementos agrico-
las exhibié su linea de productos. En la
oportunidad Mauricio Rubio, gerente

comercial territorial de la empresa, men-
ciond que desde hace tiempo cuentan
con la representacién de maquinarias de

la marca Jacto y Vence Tudo. También
cuentan con maquinarias e implemen-
tos de fabricacién propia entre ellas una
gama completa de carretas graneleras,
carritos con transporte, plataformas,
subsoladores, otros. Todos con bastante
buena aceptacién en el mercado.

Entre las maquinarias Jacto ofrecie-
ron pulverizadores de diversas capacida-

Presencia de Unijet con maquinarias diversas en Agroshow

des y tecnologias. Asimismo, de Vence
Tudo la linea completa de sembradoras
para granos finos y gruesos, clasificado-
ras, guinchos para big bags, las cuales
vienen siendo comercializadas con res-
paldo desde fabrica. Durante la muestra
la empresa exhibié diversos modelos de
las marcas representadas, con los mejo-
res precios del mercado. CA
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FLORES COMESTIBLES

A s

Salud vy belleza en el plato

a firma Moyashi, con vasta
trayectoria en el mercado pa-
raguayo en ofrecer productos

saludables como brotes de
soja, champifiones, incursiond desde el
2018 con la produccién de flores comes-
tibles. Este colorido y nutritivo negocio
llega a dar color y sabor a los platos tra-
dicionales, sobre todo aportando valor a
las comidas saludables.

El emprendimiento de la comerciali-
zacién de las flores comestibles arrancé
en el primer semestre del 2018, donde
las flores, ademds de aportar color a los
platos proveen un valor nutricional inte-

Las flores comestibles pueden ser consumidas con
seguridad. Las mismas son producidas a nivel local,
a través de una alianza entre una firma comerciali-
zadora de productos saludables y productores del de-
partamento central. Esta colorida propuesta se suma
como alternativa de alimentacion saludable.

resante. Moyashi desarrolla este cultivo
bajo manejo orgdnico y ofrece la garantia
de estar listos para ser consumidos, co-
mentd la Ing. Mika Nishijima.
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Informé que la época de produccién
inicia de acuerdo a las variedades de flores.

La produccién normalmente empieza a salir
desde el mes de agosto. Cuentan con clave-
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les, rosas, rositas, capuchinas y pensamien-
tos, las cuales son sembradas y cuidadas de
forma orgdnica, gracias a los productores
del departamento central quienes estén en
Itauguia, Capiatd y Aregud. En acuerdo con
la firma, los mismos se encargan de toda la
produccién en sus granjas orgdnicas. “Son
productos de alta calidad, certificados que son
adquiridas por la firma para su posterior co-
mercializacion al mercado”.

“Ienemos un grupo de amas de casa
con quienes queremos ampliar el trabajo.
Nosotros le proveemos todos los insumos y
ellas se encargan del cuidado en su jardin.
También les asesoramos sobre los cuidados,
Sfundamentalmente donde se debe mante-
ner la salubridad, evitar utilizar insectici-
das y la presencia mascotas cerca”, explicd.

Nishijima indicé que la empresa les
entrega los plantines en estado de creci-
miento y ellos sélo deben poner cuida-
dos y atenci6n para su pronta cosecha.

Esta empresa, ademds de las flores
cuenta con la produccién propia de bro-
tes de soja, brotes de alfafa, de variedad
de microgreens y tofu. También realiza la
distribucién de la salsa de soja Sanken y
de arroz japonés especial para sushi. Ade-
mds comercializa champifiones, importa-
dos frescos de Argentina de los que ofrece
dos variedades blanco y portobello.

Salad Cake. Otra alternativa que se
suma a la familia de vegetales y comida
saludables es esta peculiar forma de en-
saladas con flores comestibles, lechugas,
microgreens entre otros ingredientes.
Son deleitadas a través del pastel de ensa-

Mika Nishijima, de Moyashi.

ladas (Salad —Cake en ingles), las cuales
son elaboradas con productos de calidad,
con tres opciones: Clorofila Green (pan
integral, lechuga, rucula, berro, brotes de
soja, brotes de alfafa con queso light); la
segunda opcidn es Coles Porto ( pan in-
tegral, lechuga, zanahoria, hongos porto-
bello, brécoli, coliflor y queso light) y la
tercera opcién es Cesar Fit (pan integral,
mix de lechugas, pechuga de pollo, sésa-
mo tostado y queso light), las opciones
pueden ser pedidas a través de las redes
sociales y en algunos supermercados del
pals en los cuales ya se encuentran co-

mercializando, las deliciosas ensaladas,
las cuales también tienen un ingrediente
especial, las flores comestibles.

Moyashi es una firma con un con-
cepto de alimentacién sana, es por ello
que se dedica a fomentar salud y nutri-
cién a través de los productos que comer-
cializan, sobre todo porque las mismas
pueden ser también adheridas a platos
tradicionales, donde Nishijima fomenta
a través de las redes sociales diversas re-
cetas saludables con la incorporacién de
estos componentes y nutritivos alimentos
en la dieta familiar. CA
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