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CIABAY

Agricultura en buenas manos

Casa Central

Super Carretera - km 2,5
Hernandarias

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com

RETAMOIS NNOX

Casa Central

Av. Mcal. Lopez y Super
Carretera Itaipu - Hernandarias
Telefax: 063122267 -

23502 - 23503
retamozo@retamozo.com.py
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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222 799

Cel.: 0971 401 750
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Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220997
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11 CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLAS
Il EXPO SEMILLAS
Il EXPO CIENCIA Y TECNOLOGIA DE SEMILLAS

Nobile & Convention de Ciudad del Este, Alto Pa-

rana se realizara el “Ill Congreso Paraguayo de
Semillas, Il Expo Semillas y III Expo Ciencia y Tecno-
logia de Semillas”, asi fue anunciado por la Asociacion
de Productores de Semillas del Paraguay (APROSEMP),
organizadores de este evento, con la co-organizacién
de la Asociacion Paraguaya de Obtentores Vegetales
(Parpov) y el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad
Vegetal de Semillas (Senave), cuenta con un slogan
“Nafiemity, topu’a Paraguay” se presenta como un lu-
gar de encuentro de los diferentes actores de la cadena
productiva para conversar sobre las potencialidades del
sector, de sus dificultades, sus necesidades consideran-
do la importancia que tiene la SEMILLA para Paraguay,
cuya economia depende de la agricultura.

I os dias 25 y 26 de julio proximo, en el Gran Hotel

Este evento fue declarado de interés turistico Nacional
por la Secretaria Nacional de Turismo SENATUR y de
Interés departamental por la Gobernacién del Departa-
mento Alto Parana.

Durante el III Congreso se presentaran conferencias
magistrales en las siguientes areas tematicas:

- Biotecnologia: innovaciones en mejoramiento ve-
getal o innovaciones en fitomejoramiento,

- Propiedad intelectual y derecho del Obtentor
- Tecnologia de produccién de semillas,

- Politicas de semilla nacional y Entorno interna-
cional.

- Produccion y comercio de semillas

Se tiene confirmado la presencia de expertos extranje-
ros que disertaran sobre temas de actualidad de cada
area temética.

En la Expo semillas han asegurado la presencia las si-
guientes empresas:

BAYER S.A., AGROFERTIL S.A., CORTEVA Agriscience,
Cooperativa Colonias Unidas, Cooperativa Pindd, IN-
BIO, OCEAN QUALITY S.A, PAYCO, CiA DEKALPAR SA,
Cool Seed, BKM BERKEMEYER, DIAZ GILL MEDICINA
EMPRESARIAL, NIDERA SEMILLAS, LABORATORIO BIO-
SOLLO, SEM-AGRO SAE y GPSA.

En la Il EXPO CIENCIA Y TECNOLOGIA DE SEMILLAS, los
investigadores, profesionales o estudiantes de la Carrera
de Agronomia y afines, como asi también aquellos profe-
sionales que realicen investigaciones relacionada a semi-
lla tendran la oportunidad para que puedan publicar sus
trabajos de investigacién,este Proyecto es cofinanciado
por el Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia - CO-
NACYT con recursos del FEE], lo cual permitira la difusion
de los trabajos cientificos publicados con mayor alcance.

La Il Expo Ciencia y Tecnologia de Semillas contara con
las siguientes sesiones:

SESION N° 1: Muestreo, Anélisis de Semillas.

SESION NP° 2: Fisiologia, Biotecnologia y Mejoramiento
de Semillas.

SESION NP° 3: Tecnologia de Produccién y Comercio
de Semillas.

SESION N° 4: Semillas de especies Forrajeras, Fores-
tales, Ornamentales, Aromaticas, Frutales, Horticolas,
Medicinales y otras.

SESION N° 5: Politicas, Programas y Proyectos relacio-
nados al sector semillero.

Este congreso apuesta para el desarrollo de la agricul-
tura, acompafando asi la innovacion y la produccion.

Se pretende crear conciencia y sensibilizar a los pro-
ductores para que puedan reconocer el trabajo de los
investigadores y obtentores que desarrollan nuevas va-
riedades y tecnologias, reconocer ese trabajo mediante
la compra se semillas certificadas.

El sector semillero tiene la necesidad de incorporar
cambios en el marco legal vigente, este evento tendra
importantes informaciones para ampliar los conoci-
mientos asi como para incorporar nuevas herramientas
y tecnologias que coadyuven para la expansion de la
produccion agricola.

Junto a APROSEMP la co organizacion es del Servicio
Nacional de Calidad Vegetal y de Semillas Senave y de
la Asociacion Paraguaya de Obtentores Vegetales PAR-
POV, apoyan esta iniciativa los organismos publicos como
el Ministerio de Agricultura y Ganaderia, la Facultad de
Ciencias Agrarias de la Universidad Nacional de Asuncién,
el Instituto Interamericano de Cooperacion agricola IICA,
el Instituto Paraguayo de Tecnologia Agropecuaria IPTA.

Las inscripciones se encuentran habilitadas, Para mas
informes pueden acceder a la web www.aprosemp.org.
py o comunicarse al 0985 520141 / 0981 403 201.
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CONTENIDO

NOTA DE TAPA

La experiencia de cultivar s6ja en pleno Chaco boreal no es nueva.
Pero con cada intento se extraen informaciones valiosas que permiten
ir afinando el cultivo para mejores desempefios futuros. Uno de los
casos exitosos de la ultima temporada fue la impulsada por la Estancia
Amapola, la cual introdujo la oleaginosa dentro de sus programas de
recuperacion de suelos degradados, pero ahora va por integrarlo en
un sistema rotativo de cultivos, como otra muestra de funcionamiento
valido de integracién productiva agricola - ganadera.

HACIA UNA EXPO SANTA RITA:
RED DE RENOVACION
AGRICULTURA PARA SUPERAR
ABIERTA OBSTACULOS

CORTEVA BUSCA BUENAS
ALIADOS: PRIMER PRACTICAS EN
ENCUENTRO APLICACION
INTEC PARAGUAY AEREA
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EDITORIAL

PERICIA DEL PILOTO Y

OTROS FACTORES

nameros lo que en el bolsillo de la gente ya se siente

desde hace tiempo, la desaceleracién de la economia
y los ajustes hacia abajo de las expectativas iniciales y mas
fuertes al cinturdén. Si bien el pronéstico del clima econémico
se presenta para los siguientes meses con un tiempo mas
favorable, todavia persisten nubarrones. Es cuando la pericia

E | semestre esta finalizando y se apunta a confirmar en

del piloto se pone a prueba.

El viaje todavia depende de otros factores, pues ademas de
los externos como el climay los internos como el know how
del piloto para sortear tramos dificiles, también entran a
tallar otros elementos, como el estado en que se encuentrala
nave, su funcionamiento y la capacidad de respuesta ante las
exigencias. Un viaje de por si turbulento por las condiciones
foraneas (situacion econémica regional o internacional),
todavia puede traer sorpresas poco agradables.

Siguiendo con el ejemplo, si un motor presenta algun
desperfecto o lo peor se paraliza en pleno vuelo, todavia se
podria acomodar el desplazamiento hasta llegar a un destino
préximo mas seguro con los otros motores funcionando. Pero
qué, si todavia se ofrece un panorama mas desalentador,

qué pasaria si también el otro motor se descompone. La
desesperacién aumentay se apunta a por lo menos planear,
esperando que los vientos en contra no sean tan severos.

Traslademos esta analogia a la produccion. Nuestro pais
demostré crecimiento en varios rubros considerados no
tradicionales, pero todavia depende fuertemente de las
actividades de la produccion primaria. Una temporada
agricola terrible trae consecuencias, pero si a eso se suma un
mal aflo ganadero, el escenario se presenta mas aciago. Son los
principales motores de la economiay ambos vienen con fallas.

Se presagia malos momentos en el viaje.

Es por ello que se deben tomar las medidas mas prudentes y
conducentes a la reactivacion, antes que a trasladar la carga a
los sectores que siempre estan soportando todo el peso. Urge
que haya acciones que promuevan la liquidez en el sistema,
como el aceite que facilita el engranaje de las piezas. Existen
“recetas” tradicionales, como apostar por las obras publicas,
que por lo menos dinamicen parte de la economia.

Con un escenario complicado, las medidas podrian solo ser
paliativas, pero es mejor que solo cerrar los ojos sin intentar
alguna accion. Es necesario saber capear estos tiempos
dificiles, como en su momento se debid ser responsable en

los “buenos afos”, pues quienes se prepararon para los malos,
son los pilotos con mas posibilidades de terminar el viaje de la

mejor manera posible, pese a adversidades.
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Conocé nuestros
Paquetes de Soluciones Integradas

Paquete de solucion de Paquete de monitoreo de  Paquete de monitoreo de
cosecha Picadoras de Forraje Tractores

Hacemos tu trabajo mas facil reuniendo maquinas, tecnologia y soporte

Las tecnologias John Deere te ayudan a optimizar maquinas, tiempo de
actividad y la logistica del trabajo, logrando una mayor rentabilidad.

KUROSU & CIA.

JOHN DEERE

Beneficios de nuestros paquetes:
- Soporte posventa.

- Entrenamiento.

- Mayor comodidad y rendimiento.

- Ahorro de tiempo y recursos.

Te esperamos en cualquiera de las sucursales de
Kurosu & Cia. con esta y otras importantes novedades
disponibles, con respaldo posventa garantizado.
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www.kurosu.com.py Kurosu & Cia Kurosu & Cia



Enrique Duarte, coordinador general,
durante la presentacion.

| 6 de junio, en la sede de la Unidn Industrial Para-

guaya (UIP), se realizé el lanzamiento oficial de la
XXXVIII Expoferia Internacional de Ganaderia, Indus-
tria, Agricultura, Comercio y Servicios y la LXXIV Expo-
sicién Nacional de Ganaderia, mas popularmente cono-
cida como Expo. La muestra internacional en su edicion
2019 presenta algunas novedades de imagen y estrena
como logo “Alla vamos”, para proyectar el rumbo del pais
deseado, desde el punto de vista de la organizacion, esta
una vez mas a cargo de la alianza Asociacion Rural del
Paraguay (ARP) y la UIP. El acto se realizé exactamente a
un mes del inicio del evento, previsto del 6 al 21 de julio,
en el campo ferial “Don Juan Carlos Pereira”,en Mariano
Roque Alonso (MRA).
En el lanzamiento estuvieron los principales referentes
del consorcio ARP - UIP, ademas de los referentes del
evento y otros componentes de la Comision Coordina-
dora Central de la feria. Las intervenciones en el acto
protocolar estuvieron a cargo del anfitrion, por el gre-
mio fabril, Gustavo Volpe; del titular de la organizacién
rural, Luis Villasanti y los coordinadores generales, Mi-
guel Ruizy Enrique Duarte. Se rescaté que el lema busca
un concepto del Paraguay conectado al mundo, con un
claro espiritu innovador y apostando siempre a la mo-
dernidad. Con 38 aios ininterrumpidos de labor, la Expo
es considerada como un espacio que genera un clima de
negocios propicio para emprendedores e inversionistas.
Entre las novedades, segun el informativo oficial dado a
conocer, se anuncian importantes innovaciones para el
publico en general, como ser el recorrido virtual que los
visitantes podran realizar con sus dispositivos moviles
y otros. También para este ano se extenderd el periodo
de acceso gratuito para los estudiantes, del 8 al 12y del
15 al 18 de julio, apostando por la educacion que es el
primer paso al futuro, se resalté. En materia de espec-
taculos, se anuncié una vez mas la participacién de ar-
tistas internacionales, ademas de nimeros locales. Un
cambio anunciado con respecto a ediciones anteriores
es el acto de inauguracién oficial, que se tiene previsto
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Organizadores
de la Expo 2019.

Gustavo
Volpe,
presidente
de la UIP.

Luis
Villasanti,
presidente
de la ARP.

Miguel
Ruiz,

coordinador
general.

parael sdbado 13 dejulio, en horario
nocturno.

Con respecto a las oportunidades
de negocios, ademas de sectores
instalados en las areas estéticas,
con equipos, vehiculos, maquina-
rias y otras promociones, se espera
un buen desempefio en el comercio
de animales. Para ello se viene ela-
borando el calendario de remates.
Y, hablando de ganaderia, en la oca-
sién se anuncioé una participacion de
mas de 1.300 ejemplares inscriptos,
con algunas incorporaciones en ma-
teriade juzgamiento. A esto se suma
por otro aino mas, las expectativas
que puedan generar las reuniones
durante la Expo Rueda Internacio-
nal de Negocios 2019, que buscara
constituirse en la plataforma para
que confluyan empresarios y em-
prendedores locales con otros de la
region o mas alla.

Desde la organizacion se recordd
que en la edicién pasada, la ante-
rior Expo Rueda dejé una intencion
de negocios de 157 millones de dé-
lares, con una participacion de 549
empresas, mas de 700 ejecutivos y
16 paises representados, generan-
do asi unas 1.800 reuniones de ne-
gocios, por lo que se aguarda supe-
rar los nimeros este afo, aunque se
reconoce que este ano la situacién
coyuntural no es la mas favorable.
No obstante, existe optimismo por
parte de los impulsores de la exposi-
cion en que finalmente se logren al-
canzar las metas trazadas y superar
promedios de ventas, afluencia de
publico y generar mas movimiento.
Ademas, el predio se viene adecuan-
do con varias obras para dar mas co-
modidad al publico en general. CA

Www.campoagropecuario.com.py



PROVITTA

PROVITTA SEED PACK TS es una avanzada tecnologia
para tratamiento de semilla de Tecnomyl para la soja,
como respuestas a los diversos problemas que se pueden
presentar al inicio del cultiva, garantizando excelente
nutricion, bioestimulos al desarrollo y sanidad a la planta,
protegiendola de hongos de suelo y semilla, asi coma de
las principales plagas iniciales.

iTodo esto en un solo paquete, para brindar la
seguridad y comodidad del productor.

LINEA

OE’“E”E"LAchR PROTEINZ#

CLEAETy Fertilizante

Azuncion

tecnomyl

www.tecnomyl.com |Segquinos en “

vz

PROVITT

REGULATOR

Planta Industria

PROVI'I'TA NOD

Ciudad del Esta



| presidente del Banco Central del Paraguay (BCP),

José Cantero, se mostré confiado en que para el se-
gundo semestre del aio la economia pueda dinamizarse,
atendiendo alas fortalezas que tiene el Paraguay. No obs-
tante reconocié que ello dependera del contexto regio-
nal, segtin informé la agencia oficial de noticias IP. “Hay
algunos signos que apuntan hacia alli como el reciente
aumento de la soja, pero siempre tenemos que mantener
la cordura por mas que estemos pasando por una suma
de choques”, expresé Cantero tras unareunién en la resi-
dencia presidencial “Mburuvicha Roga”, en Asuncidn, en

as exportaciones de maiz cayeron 13 % al cierre de

la campana 2018/19 que se extiende desde mayo a
abril, seglin un informativo institucional dado a cono-
cer a partir de datos obtenidos por el area de comercio
exterior de la Camara Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y Oleaginosas (Cape-
co), elaborado sobre la base lo acopiado a través del
Sistema Sofia, de certificados fitosanitarios y certifi-
cados de origen de la Ventanilla Unica de Exportacién
(VUE). Se indico que al cierre de estos 12 meses, mayo
2018 a abril 2019, se enviaron al mercado internacio-
nal 1.672.212 toneladas, frente a las 1.924.141 tone-
ladas de la zafra precedente. Al respecto, Sonia To-
massone, asesora de Comercio Exterior de la Capeco,
informd que Paraguay dispuso de un volumen impor-
tante de produccién, pero la industria de etanol local
amplié su demanda. Esto derivé en que el grano fue
mayormente aprovechado a nivel interno, a lo que se
sumaron mas volimenes para el consumo animal, de-
jando un menor saldo exportable. “Esta merma se debe
a un mayor consumo interno para la produccién de
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donde ademas del Ejecutivo participé el vicepresidente
regional del Banco Mundial, Axel van Trotsenburg. Segln
IP Paraguay, el titular de la banca matriz reconocié que
la economia paraguaya, al igual que los demas paises de
la regidn, esta pasando por un momento complicado. No
obstante, aseguré que es capaz de resistir los diferentes
impactos que se presentan en la actualidad. Enumeré
las ventajas que tiene Paraguay, como la solvencia en
los diferentes componentes macroeconémicos o con un
Banco Central independiente, orientado a un esquema
de metas de inflacion anclada en términos de 4%, entre
otros. “Ademas tenemos un sector fiscal con una cordu-
ra muy amplia, con un déficit contenido que tienen muy
pocos paises y a la vez un nivel de endeudamiento muy
bajo”, anadié. En otro momento destacé que Paraguay “es
uno de los pocos paises de la regiéon que no tiene déficit
en cuenta externa, pero si definido internamente y siem-
pre esta estabilidad fue sinénimo de rebote. Es decir,
cuando hubo choques fuertes, nuestra economia fue ca-
paz de atravesar por procesos de desaceleracion, aunque
rapidamente nos reestablecimos”, explico. “Es como un
cuerpo humano que tiene mucha salud pero que si tiene
zancadillas por el camino puede levantarse porque tie-
ne esa vitalidad. Hay otros cuerpos sociales en la region
gue estan en cama hoy y ese no es el caso de Paraguay’,
comparo. Sobre este punto remarcé finalmente que Pa-
raguay tiene todas las caracteristicas mencionadas ante-
riormente, con un sector privado muy dindmico, expor-
tando productos bastante competitivos y con balances
muy resilientes, concluyé la agencia oficial. CA

etanol y racion animal, ddndose de
esta manera mayor valor agregado,
complementando la exportacién de
granos con productos finales”, argu-
mentd. Con respecto a los destinos,
se destacé que Brasil sigue siendo
el principal comprador del maiz pa-
raguayo, con 52% de participacion,
aungque se observaron otros im-
portadores como Uruguay (15% de
participacion), Chile (11 %), Arabia
Saudita (10 %) y Corea de Sur (10
: %), ademas de otros destinos de
s K Asia y Africa (2 %). Finalmente se
i “=- .. comunicé que en mayo se iniciaron
L ' las exportaciones de la zafra 2019
A : con un volumen total desalijado de
97.077 toneladas, 59,7% mas que
idéntico periodo de la temporada
anterior, en la que se enviaron unas
39.183 toneladas.

Www.campoagropecuario.com.py



Variedad y calidad en soportes y cajas para
aplicaciones industriales y agroindustriales
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~¢ Glyseed Box Power

e
e Amplio espectro de control de insectos y hongos del suelo.

e Promueve una rapida germinacion.
e Plantas mas vigorosas y con mas raices
e Plantas bien nutridas y mas tolerantes ante situaciones de estres.

e Mayor fijacion de nitrogeno.
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Argentina cumplié
con el 100% de la
Cuota Hilton

L a Argentina, luego de 10 afos, dara cumplimiento
al 100% de los envios de cortes enfriados bovinos
sin hueso con destino a la Comunidad Econémica Eu-
ropea, mas conocidos como cortes Hilton. La Secreta-
ria de Gobierno de Agroindustria destacé que, a partir
de los despachos aéreos programados para la semana
proxima, se concretard la totalidad de los envios, “Es
un orgullo para nosotros este nuevo paso, como lo es
el de poder cumplir con la cuotay con los requerimien-
tos de nuestros clientes europeos, aprovechando el
sobreprecio de estos cortes y el mayor ingreso de divi-
sas para el pais”. Y agrego: “Esperamos que se repita el
nivel de ejecucion para el ciclo 2019/20".

Una nueva etapa de
liquidacion de madres

n mayo de 2019, la industria frigorifica argentina

faend 1,17 millones de cabezas de ganado vacuno,
de las cuales -por segundo mes consecutivo- mas de
un 52% correspondié a hembras. “Este récord resulta
consistente con la preocupante y creciente concentra-
cionde las exportaciones a Chinay con el elevadisimoy
sostenido costo del dinero que impacta negativamente
sobre el negocio del criador”, indico el dltimo informe
mensual de la Cadmara de la Industria y el Comercio de
Carnesy Derivados de la Republica Argentina (Ciccra).
“La participacidn de las hembras en la faena total fue
de 52,3% en mayo de 2019. Fue el segundo mes con-
secutivo en que se ubicé por encima de 52%, luego de
cinco meses consecutivos con guarismos entre 47% y
50%", remarcé el informe.

Coérdoba se consolidé como
la mayor productora de leche

S e presentd oficialmente el Registro de Producto-
res Lacteos (RPL), una iniciativa desarrollada por
el Ministerio de Agricultura y Ganaderia, a través del
areade Lecheria. Se trata de una herramienta que con-
tiene datos vitales de todo el sector lechero de la pro-
vincia de Cérdoba.

Los resultados arrojan que actualmente funcionan alli
unos 2.800 tambos, que representan el 34% de los es-
tablecimientos de todo el pais. Con esta cifra, la pro-
vincia se instala como la primera productora a nivel
nacional, con 3.400 millones de litros anuales.
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Fuente

| peor de los posibles escenarios para el cierre

del ciclo de la soja tardia. La inestabilidad cli-
matica y la imposibilidad del ingreso a los campos,
paralizaron el movimiento de equipos y cosecha-
doras. Son aproximadamente unas 376.870 hecta-
reas, sin cambios intersemanales y unretrasode 13
puntos, en comparacién a la campafa pasada, para
el mismo periodo. Lo que aun permanece implanta-
do, puso a los productores ante la duda de la trillao
el abandono de la parcela, ya que la recoleccién es-
tuvo y estaria condicionada por costos y valor de la
tonelada, sumandose la inquietud o ajuste de tiem-
pos a las futuras planificaciones para dicho lotes.

L a eliminacién de ciertas trabas impositivas, a fi-
nes de 2015, fueron fundamentales para que el
trigo tuvieraunfuerte crecimiento enlos Ultimo cua-
tro ejercicios, al punto que este afo podria volver a
alcanzar un area de siete millones de hectéreas, que
representa la superficie que se sembraba en el afio
2000. La Bolsa de Buenos Aires de Buenos Aires es-
tudio cuanto podria expandirse el volumen triguero
hasta 2028/29, sobre la base de lo que fue la cam-
pafa pasada que rondé las 19 millones de toneladas
de produccién. El mejor de los mundos para el cereal
seria que, a las mejoras logisticas, se adicionara un
acortamiento de las brechas productivas.

a cosecha maicera argentina rompe la barrera de

los 50 millones de toneladas, algo que pareciaim-
posible se ha hecho realidad este ciclo, revela la Bolsa
de Comercio de Rosario en su reporte mensual. La es-
timacion de junio de maiz sube en 2 millones de tone-
ladas respecto de mayo. El 52% del avance de cosecha
afirma el rinde nacional récord de 85,9 quintales por
hectarea. Y si bien se han hecho ajustes parciales por
zonas, los cambios no impactan en la marca.

Www.campoagropecuario.com.py
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EMPRESARIAL

H. Petersen mostro las
mejores soluciones en soporte
al producto a sus clientes

La empresa H. Petersen abrid las puertas de su sede central en la ciudad de
Limpio a sus clientes el pasado es 31 de mayo, con el propdsito de presentar
todas las soluciones que ofrece en su Departamento de postventa.

También se presentaron novedades
como el sistema de filtrado de com-
bustible AK, un equipo sofisticado
de purificador de combustible con
15 afos de vida util, que permite
separar las impurezas del combus-
tible antes de ingresar al sistema de
inyeccion.

Como tema central, se lanz6 oficial-
mente el sistema de punteras de
cucharones Advansys, mas rapido,
facil y seguro, con excelente confia-
bilidad mejorando el rendimiento y
aumentando la productividad.

H. Petersen pone a disposicion de
sus clientes toda la linea integral
de soluciones posventa, con ello les
brinda la tranquilidad de saber que
su flota se encuentra en las mejores
manos, contribuyendo asi a una im-
portante reduccién de costos y au-
mento de productividad. CA

os asesores del Departamento de Soporte al pro-
L ducto, realizaron presentaciones sobre los servi-

cios de laboratorio, como ser andlisis y muestreo
de lubricantes, sistema de monitoreo satelital Product
Link, tren rodante CAT con la capacidad de instalarlo a
otras marcas de maquinaria, productos remanufactura-
dos, herramientas de corte, filtros, lubricantes y bate-
rias, todos estos de la linea Caterpillar.
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ENTREVISTA

El clima reducira oferta
de semillas certificadas

Hugo Acosta, ingeniero agronomo, actual presidente Por

de la Asociacion de Productores de Semillas del

NOELIA
RIQUELME

Paraguay (Aprosemp), cuenta la realidad del sector

y las expectativas sobre el Ill Congreso Paraguayo

de Semillas que se realiza en julio. Menciond que el
clima reducira la oferta de simientes certificadas y no se

descarta la importacion para cubrir la demanda local.

_ Campo. Después de los ultimos problemas
climaticos, ¢cudl es la disponibilidad de semilla
estimada para la préxima campana?.

_ Acosta. Esto es untema que nos preocupa, ademas nos
ocupa mucho tiempo. Las condiciones climaticas nos es-
tan poniendo a una prueba extrema a los que estamos ha-
ciendo los trabajos de campo. No es facil estar cosechan-
do semillas en el campo en estas condiciones climaticas.
Esta lluvia prolongada y las condiciones de humedad rei-
nante en el campo han hecho mellas. Estimamos mermas
de hasta el 30% a nivel pais. Teniamos previsto producir
unas 1.200.000 bolsas de semillas de soja y estimamos
que vamos a producir unas 300.000 bolsas menos.

Ante esta coyuntura debemos, ademas, redoblar el es-
fuerzo en cuanto a control de calidad. Han aparecido
enfermedades de final de ciclo, como la Cercospora.
Si bien no afecta la calidad fisiolégica de la semilla, le
deja un aspecto muy deteriorado, que muchas veces
el productor no quiere utilizar y todo eso seguimos
evaluando.

Actualmente terminaron las cosechas, estamos en
pleno proceso de control de calidad, clasificacién, em-
bolsados y vamos a ver con cuanto nos quedamos. Es
inevitable esa reduccion.

_ Campo. ;(Qué tienen previsto hacer para cu-
brir la demanda?

_ Acosta. Primeramente vamos a mirar a nivel interno
la disponibilidad de todas las empresas semilleras, una
opcién seria importar un poco de semillas.

_ Campo. {Con el volumen que se tendria, se
cubre o no la demanda de semillas certificadas
habitualmente?

_ Acosta. Estariamos en riesgo de no cubrir. Muchas
empresas semilleras acopiaron el material del campo,
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Hugo Acosta,

presidente de

Aprosemp.
P P *

pero estan evaluando. Si logran sortear esos inconve-
nientes y las semillas soportan y sortean todos esos
procesos, entonces estariamos en condiciones. Aun no
tenemos una situacién muy concreta, pero de que hubo
danos, hubo.

_Campo. ;Como ven a la regién del Chaco con
potencial en multiplicacién de semillas de soja?
_ Acosta. El Chaco es una regién con mucho potencial.
Estamos vendiendo semillas en el Chaco. Nos cuesta
abastecer de semillas a esa regidn, porque ellos siem-
bran entre diciembre y enero. Tienen otra época de la
regién Oriental y debemos ajustar nuestras ofertas a

WwWw.campoagropecuario.com.py



esa region. Por ahora, no se analiza multiplicar semillas
en la regién Occidental. Si, podriamos ajustar nuestras
infraestructuras para ofrecer semillas de calidad a la
region chaquefay tenemos que apuntar a eso.

_ Campo. (Cudl es la capacidad de produccién
de las industrias semilleras nacionales?

_ Acosta. Las Industrias semilleras nacionales tienen
capacidad para producir y abastecer las 3.500.000
hectdreas de soja que se produce actualmente en el
pais. Hoy las industrias mantienen una capacidad
ociosa de un 30%. El uso de las semillas certificadas

sigue siendo escaso.

_ Campeo. :El quiebre de la producciéon puede
reducir ain mas el uso de las semillas certifi-
cadas?

_ Acosta. No deberia. Generalmente el productor uti-
liza la excusa de que es un ano malo, que la semilla esta
caray que prefiere hacer su propia semilla. Sin embargo
el costo de la semilla significa entre 5%y 7% en el costo
de produccién del cultivo de soja.

_ Campo. (Qué recomendaria al productor,
ante las dificultades que pasaron los cultivos
por los vaivenes climaticos?

_ Acosta. En las condiciones climaticas que se vivio
la situacién de las semillas de uso propio se ven mas
complicadas. Si a nosotros que tenemos todas las
infraestructuras nos esta costando, el que no tiene
le va a costar el doble. Se arriesgan mucho, porque
el productor esta esperanzado en que su semilla sea
de buena calidad. Recién en julio-agosto realiza su
prueba vy, si no le da buena calidad, alli empezara a
buscar semillas. Sin embargo, hoy las empresas se-
milleras ya hacen una preventa y capaz que el pro-
ductor, cuando se dé cuenta que su semilla no le va a
responder, empieza a salir a buscar en el mercado y
puede no encontrar la variedad que quiera sembrary
tal vez los precios ya difieran.

_ Campo. ;Analizan importar semillas?

_ Acosta. Nosotros no vamos a importar semillas para
salir a vender. No tenemos un stock para salir a vender,
sino para cubrir una demanda de deficiencia. Importar
semillas tiene su proceso y si laimportamos solo va a ser
para cubrir la demanda que no podremos cubrir como
consecuencia de los problemas climaticos.

_ Campo. ;Como estan las inversiones en el
sector semillera?

_ Acosta. En las industrias semilleras hay mucha inver-
sion hecha. Actualmente las industrias estan apostando
e invirtiendo en el tratamiento profesional de semillas,
con lo cual el material genético va para la siembra con
todos los insumos que debe tener. Las empresas estan
en pleno proceso de evolucién en este tema.

El lanzamiento

del Ill Congreso
Paraguayo

de Semillas

se realizé en

el Hotel Villa
Morra Suites.

Diversos
segmentos
tendrdn la
oportunidad

de exponer

sus trabajos y
también que

el productor
podrd observar
lo que el sector
estd haciendo
y las nuevas
tecnologias que
vendrdn a través
de las semillas.

_ Campo. (Cual es la expecta-
tiva sobre el Ill Congreso Para-
guayo de Semillas?

_ Acosta. Nuestra expectativa
para el Il Congreso Paraguayo de
Semillas es muy grande. Diversos
segmentos tendran la oportunidad
de exponer sus trabajos y también
que el productor podra observar
lo que el sector esta haciendo y las
nuevas tecnologias que vendran
a través de las semillas. Tenemos
que innovar constantemente, se
vienen nuevas tecnologias y tene-
mos que estar preparados. Enton-
ces todos esos pilares generan una
gran expectativa y creemos que va
a ser un éxito.

_ Campo. En biotecnologia,
équé se viene?

_ Acosta. En soja vienen cultivos
con proteccién contra plagas y ma-
lezas. Son herramientas importan-
tes que estan viniendo. Las nuevas
tecnologias siempre van a entrar a
través de las semillas, no existe otra
manera. Conjuntamente Aprosemp
y Parpov facilitamos que las tecno-
logias lleguen al productor.

_ Campo. (Y las legislaciones,
como estan?

_ Acosta. Estamos trabajando so-
bre la modernizacién de la legisla-
cién vigente, agradecemos la pre-
disposicién del Senave con quienes
formamos una mesa de trabajo y
estamos analizado algunas innova-
ciones. Nosotros vemos mas que
necesaria modernizar la legislacion.
Es importante respetar el derecho
de todos.
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EVENTOS

Agroféertil inauguré
nuevos silos en el Sur

Agrofértil inaugurdé dos silos en la regién Sur del
pais, el Silo Tirol y el Silo Iruna. Fue el 6 y 7 de
junio en los departamentos de Itapua y Alto Pa-
rana respectivamente. Durante el acto en ambas
ocasiones los directivos de la empresa reafirma-
ron el objetivo de la empresa de estar cada vez
mas cerca del agricultor y ofrecerles el mejor ser-
vicio. Con estos centros de almacenamientos, la
empresa completa 22 silos en operacion en todas
las zonas de produccion del Paraguay.
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on el firme propdsito de
brindar la mejor atencion a
los agricultores, la empresa

Agrofértil puso a disposicién de los
mismos dos nuevos centros de aco-
pios con la inauguracién del Silo Ti-
rol y el Silo Irufia. Con la puesta en
operacion de estas nuevas logisticas
la empresa completa una capacidad
estatica de 427.400 toneladas con
22 silos en servicio.

Durante la inauguracion, Devanir
Ribeiro Gémez, gerente de Marke-
ting de Agrofértil, dio la bienve- =»
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Vistas del acto inaugural del Silo Tirol.

nida a los presentes y al mismo tiempo agradecio a las
autoridades, clientes y funcionarios.

Expresé que Agrofértil con sus 26 afos en el mercado
siempre busco crecer y estar mas cerca del productor.
En ese sentido cada dia la empresa busca fortalecer sus
cimientos en el pais. Es asi que con 22 silos habilitados
actualmente se posiciona cada vez mas cerca del agricul-
tor, ofreciéndoles insumos y servicios para la venta de
sus productos.

“Nosotros sabemos que el agricultor depende mucho
de los silos para guardar sus granos y comercializarlos.
Consideramos que una regién que no tiene silo y donde
depositar sus productos no puede crecer, por ello esta-
mos contentos en Agrofértil en poder ofrecer el lugar
apropiado para depositar sus granos y abastecerse con
seguridad”, dijo.

Mencioné ademas que Agrofértil no solo esta preocupa-
do por el desarrollo econémico, sino también ambiental
y social de las comunidades. Por eso busca cooperar en
el desarrollo de las mismas y sus habitantes.

En el drea medioambiental, disponen de la gestion e
infraestructuras para la correcta disposicién de los en-
vases vacios de los defensivos agricolas. Para el efecto
cuenta con el Sistema de Gestion de Envases Vacios (SI-
GEV) que tiene la capacidad de recolectar 3.500.000 ki-
logramos de envases vacios, ademas de toda la logistica
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para el correcto transporte de los
mismos y la disposicién adecuada.

UNA APUESTA POR EL SUR
Por su parte Paulo Sarabia, director
Comercial de Agrofértil, manifestd
que con los nuevos silos habilitados
y préximos a habilitarse estan forta-
leciendo su presencia en el Sur del
pais, siempre con el propésito de
atender mejor a sus clientes.
Mencioné que el Silo Irufia tiene la
capacidad para almacenar 17.000
toneladas de granos y va a estar dis-
ponible para el acopio de soja, maizy
trigo. Es decir, para atender mejor a
los clientes de la zona.

Asimismo, el Silo Tirol cuenta con
una capacidad de 25.000 toneladas.
Recordé que los inicios de esta em-
presa se remontan en 1993, cuando
ély sus hermanos apostaron por una
tierra que les llamoé la atencion, el
Paraguay.

El directivo de Agrofértil expresé a
los productores: “Junto a ustedes
crecimos en afnos buenos y malos.
Para Agrofértil los valores son cla-
vesy la confianza es uno de los prin-
cipales pilares”, dijo.

Sarabia siguié su alocucion desta-
cando que Agrofértil esta en el sitial
que hoy ocupa gracias a la confianza
de sus clientes. Esto es avalado por
la seguridad de sus procedimien-
tos, el compromiso de los clientes
y proveedores, la transparencia en
las gestiones, la responsabilidad en
el trabajo, la calidad de los produc-
tos de primera linea que ofrece y el
servicio de mas de 100 ingenieros
trabajando el campo.

Recordé que en los ultimos 12 =»

R /
Devanir Ribeiro
Gémez, gerente
de Marketing.

Paulo Sarabia,
director
Comercial.
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EVENTOS

anos el sector agricola crecié mas
del 100%, generando mayores divi-
sas para el pais, gracias a todos los
integrantes de la cadena de valor de
los cultivos de exportacion.

“La trasformacion y adaptacion al
cambio es clave para que todos crez-
camos. Es asi que Agrofértil siempre
apuesta por la inversién para mejo-
rar, forjando estructuras para apo-
yar al agricultor y el campo, ademas
de contar con alianzas estratégicas
de proveedores de productos de
vanguardia, personal calificado y
entrenado para dar soluciones tec-
nolégicas y en proveer créditos se-
guros para los clientes”, enfatizo.
Reiteré el compromiso de almace-
nar sus granos de manera segura y
con los mejores estandares de ca-
lidad en los silos. “Estamos inaugu-
rando nuevas unidades de acopio
y con orgullo decimos que estamos
creciendo gracias al trabajo en con-
junto con los clientes”, enfatizé.

AGROFERTIL PARTE DE

LAS COMUNIDADES

A su turno, Clevison Mondardo, ge-
rente general de Agrofértil, brindé
una breve historia de esta empresa
y detalles sobre su evolucién duran-
te 26 anos de trayectoria, ademas
resalto el propdsito de estar presen-
tes en las comunidades y cooperar
€N sus progresos.

Destacd que Agrofértil fundada
en 1993 por los hermanos Sara-
bia. Actualmente es lider en la
distribucién de insumos como fer-
tilizantes, defensivos agricolas,

Vista del
Silo Tirol.

Clevison

Mondardo,
gerente general.

Vanderlei
Tavela, gerente
de granos.

Momentos de
la inauguracién
del Silo Irufia.
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semillas de soja y maiz, y un importante financista
del sector agricola. Cuenta con una Industria propia
de Agroquimicos, varios puntos de distribuciény una
logistica muy eficiente para atender a todos, en tiem-
poy forma.

DIEZ SILOS EN DOS ANOS

Asimismo, Vanderlei Tavela, gerente de granos de Agro-
fértil, expresé el orgullo de la apertura de los nuevos si-
los y mencioné que actualmente Agrofétil comercializa
1.100.000 toneladas de granos. El objetivo es crecer afio
tras afio y en el 2021 se propone alcanzar 1.300.000 to-
neladas de originacién y comercializacién de granos de
Paraguay.

Enfatizé que Agrofértil confia en la agricultura del Pa-
raguay y en sus clientes. Muestra de ello es que en dos
anos estd habilitando 10 silos, en varias regiones de
produccién. Actualmente esta presente en toda la zona
productiva del Paraguay con unidad de originacién de
granos.

“Con las nuevas Inauguraciones, Agrofértil tiene hoy 25
unidades, de estas son 22 silos y esto le confiere una ca-
pacitad estatica de 427.400 toneladas para recepcién
de granos, ademas opera para exportacion de granos en
tres puertos de Paraguay. Sumando silos y los espacios
en los puertos, la empresa tiene una capacidad estatica
total mas de 500.000 toneladas. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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BOX | EMPRESARIAL

Hacia una red de
agricultura abierta

UPL presenté su nuevo concepto OpenAg, con el que inicia un proceso de
transformacioén para crear una nueva cadena de valor sostenible de alimentos
para la creciente poblacién mundial. Con la adquisicion de Arysta LifeScience,
la compania multinacional fortalecid su posicidon global en soluciones agricolas.

pasado, esta destinado a unir a las dos empresas.

Diego Demestri, Country Manager de UPL en
Paraguay, explicé que en el pais la integracion de ambas
companias se desarrollé en el marco de un proceso ati-
pico. Con la fusién se absorbié al 100% de los colabora-
dores de las dos compaiiias. “Quizas fue uno de los pocos
paises del mundo en el que la integracién fue bastante
sencilla”, destacé.
Por otra parte, los productos de ambas empresas ac-
tualmente se encuentran integrados. Los vendedores

E | nuevo concepto OpenAg, lanzado en febrero
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Diego Demestri,
Country
Manager de UPL.

tienen sus listas de productos, y la
nueva compafia ya arrancé sus ope-
raciones en el pais, para iniciar una
nueva zafra dotada de todas las he-
rramientas necesarias.

Con la adquisicion de Arysta LifeS-
cience, UPL se posiciona actualmen-
te entre las cinco mejores empre-
sas de soluciones agricolas a nivel
global. Tiene acceso al mercado del
90% de la canasta mundial de =»
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BOX EMPRESARIAL

alimentos y esta centrada enregiones de alto crecimien-
to. El objetivo para los préximos cinco afios es llegar al
tercer lugar, con productos y estrategias diferentes de
llegada al mercado. Creemos que con eso, llegar al obje-
tivo es bastante factible”.

En Paraguay, la compania probablemente se en-
cuentre entre las siete u ocho empresas mas gran-
des. La intencion a corto plazo es llegar al tercer o
cuarto lugar. En cuanto a productos, Demestri co-
menté que Arysta tenia tres pilares muy fuertes en
el pais: el Vitavax, el Orthene, y el Select. UPL, por
su parte, se desempenaba especialmente en base a
productos propios, con mayor fuerza en el segmen-
to de fungicidas.

“Para el futuro tenemos muchos productos innovado-
res en base a las mezclas con mancozeb, como también
insecticidas. Y un segmento en el que tenemos grandes
expectativas es el de herbicidas, donde actualmente no
tenemos una buena participacién, pero contamos con
una cartera de varios productos, que creemos son dife-
rentes y que seran adoptados en el mercado”.

Participantes de la presentacién en el Marambaia Hotel.
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Equipo de

ventas de UPL
Paraguay.

Carlos Arce,
gerente de
Marketing
de UPL.

Ejecutivos y técnicos de UPL Paraguay.

ento en el que

s grandes expectativas
es el de herbicidas, donde
actualmente no tenemos una
buena participacion, pero
contamos con una cartera de
varios productos, que creemos
son diferentes y que serdn
adoptados en el mercado.

UPL

Enjuliode 2018, UPL adquirié Arys-
ta LifeScience por 4,2 mil millones
de délares. La adquisicién fortalecio
su posiciéon como lider global en so-
luciones agricolas. Actualmente es
una empresa lider con la tecnologia
necesaria para balancear la oferta
sostenible con la demanda futura, al
mismo tiempo que se enfrenta a los
desafios que representa el cambio
climatico.

UPL OpenAg representa una pro-
puesta de valor convincente para
los productores, distribuidores,
proveedores y socios de innovacion.
Ofrece un portafolio integrado de
soluciones agricolas para diversos
cultivos extensivos y especialidades.
Actualmente, UPL es una compaiiia
global valuada en 5 mil millones de
délares, con presencia en 130 pai-
ses. La multinacional contraté a una
agencia creativa con sede en Lon-
dres para la creacion y lanzamiento
de la nueva marca. Con esta reno-
vada identidad, el objetivo es contar
con la primera red de agricultura
abiertaen el mundo. CA

www.campoagropecuario.com.py
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Estimulacion de las
defensas naturales

de las plantas

as plantas son incapaces de moverse de un lugar

a otro en busca del ambiente mas adecuado para

su crecimiento y por ello no pueden escapar de
las situaciones de estrés ambiental. El estrés que puede
afectar a las plantas puede ser provocado por factores
abidticos y bidticos (Cuadro 1). Se ha reportado que las
pérdidas de rendimiento a nivel mundial se deben en un
15 % a factores abidticos (sequia y temperaturas extre-
mas) y un 25 % debido a factores biéticos (plagas y en-
fermedades).
Los factores de estrés, independientemente de su ori-
gen, provocan en las plantas respuestas comunes, lo
que significa que la presencia de un estrés induce de
manera inespecifica todo el sistema de defensa vege-
tal. La sefal de estrés activa una serie de mecanismos
de defensa natural interna de las plantas, cuyo fin es
detener, aminorar o contrarrestar efectos desfavora-
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Ing. Agr. M. Sc. Guillermo
Andrés Enciso Maldonado

(gui77eenciso@hotmail.com)
Centro de Desarrollo e Innovaciéon
Tecnoldgica de Itapua (CEDIT-Paraguay)

2

bles; estos mecanismos pueden ser
preformados o inducidos.

Por ejemplo, en el caso de estrés
causado por un patégeno, en el pun-
to de infeccién ocurre una respues-
ta hipersensible en plantas resisten-
tes, en donde la célula de la planta
induce su muerte para evitar que el
patégeno colonice mas tejido. =»

Cuadro1. Causas de estrés abidtico y bidtico

FACTORES ABIOTICO ESTRES BIOTICO

Grandes y pequefos

Sequia :
animales

Exceso de sales en el suelo Otras plantas

Calor, frio y congelacién Insectos
Encharcamiento e inundacién | Bacterias
Exposicion a gases SO,, NO,,
CFC, O,, herbicidas, metales Hongos
Deficiencia de elementos ]

- Virus
minerales
Vientos Viroides patdégenos

Micoplasmas,

Suelo compacto fitoplasmas y rickettsias

Lesiones o heridas Nematodos

Www.campoagropecuario.com.py
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NOTA TECNICA

Figural  Esquema de reacciones de defensa de la planta
infectada por un hongo parasitico.
Pared de la
célula dela
Plasmalema epidermis

———= mRNA1=*» E1 *IW3

s mRNAZDEZ>ZW2
T mRNAIPEI> IW

Una espora del hongo, después de unirse a la pared de la célula de epidermis, genera un
apresorio y empieza a formar micelio que penetra a la pared celular del huésped. El micelio
segrega enzimas destruyen esta pared. Los fragmentos de la pared destruida son los Elicito-
res de la reaccion de defensa (W1). Sin embargo, la célula del hospedero, tiene también sus
enzimas de defensa las que digieren la pared celular del hongo (EDH). Los fragmentos des-
prendidos de ella sirven también como Elicitores (W2). Asimismo, las secreciones del hongo,
pueden servir como Elicitores. (W2). Los Elicitores se unen a los receptores correspondientes
(R1, R2) y empiezan la transduccion de la sefial del nucleo, informandoles que ocurre una
infeccion. Al recibir esta sefal, se presenta en el nucleo la expresion de toda la gama de
genes de defensa. Estos genes generan los mRNAs para las enzimas (E1, E2, E3) necesarias
para la sintesis de precursores ZW1,ZW2, ZW3 de la fitoalexina (F1). Ademas, puede ocurrir la
expresion de los genes responsables de los fendmenos llevando a cabo la muerte rapida de
la célula (reacciones de hipersensibilidad = HR) o de la resistencia sistémica adquirida (SAR)
(Jankiewicz, modificado por Enciso-Maldonado y Lozoya-Saldafia 2017).

Ademas, puede ocurrir que la infeccién genere una se-
nal para desarrollar resistencia sistémica en las partes
distantes no infectadas de la planta, lo que da como re-
sultado una defensa mejorada de larga duracién contra
los mismos o incluso otros patégenos (Figura 1).

Figura 2.

Ensayo de evaluacion de dosis de
fosfito de potasio

Figura 3.

i o

Esta induccién de manera inespecifi-
caesclave parael desarrollo de estra-
tegias de manejo de plagas, enferme-
dades y otros factores ambientales,
ya que se ha descubierto que existen
ciertas moléculas que son recono-
cidas por las plantas para estimular
sus propias defensas. Los fosfitos, los
silicatos, algunos hongos como Tri-
choderma sp., bacterias promotoras
del crecimiento vegetal (PGPR) como
Bacillus sp., micorrizas, sustancias
organicas como el quitosano (polisa-
caridos), aceites vegetales, extractos
de plantas, entre otras, son ejemplos
de inductores de resistencia en plan-
tas disponibles en el mercado.

La aplicaciéon de estos estimulantes
activa moléculas para la expresiéon
de genes de defensa, que desen-
cadenan una serie de defensas en
plantas que pueden manifestarse
en horasy durar varios dias. Algunas
respuestas de defensas son: la poli-
merizacion de proteinas que compo-
nenlapared celular, laproducciéonde
enzimas de antioxidante, el aumento
de la produccién de fitoalexinas, fe-
noles, carotenoides, prolina, mayor
formacion de lignina, etcétera.
Lainduccién de defensas internas se
ve reflejada en la disminucién de la
intensidad de ataques de insectos,
debido a que las paredes celulares
se hacen mas rigidas y daian el apa-
rato bucal de los insectos, de igual
manera, los hongos no tienen éxito
para penetrar los tejidos y colo- =»

Comparacion de dos unidades
experimentales a los 20

dias después del inicio de la
aplicacién de tratamientos.

A
T1: Plantasin T2: Plantas T3: Planta T4: Planta
aplicacién con con fosfito con fosfito [ :
(testigo) fungicidas de potasio de potasio Plantas con fosfito| e
(1.5 L/ha) (5L/ha)

i

Fuente: Enciso-Maldonado et al. 2019.

36 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Junio 2019

A _potasio (1.5 L/ha)

A, i

Fuente: Enciso-Maldonado et al. 2019.
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NOTA TECNICA

poco es un fungicida pero si, tiene

Cuadro 2. Efecto del fosfito de potasio sobre la un efecto en la reduccion de enfer-

severidad de la roya asiatica de la soja medades en las plantas, y presenta
mayor efectividad en el control de
enfermedades causadas por Oomy-
cetes (Phytophthora sp., Plasmopara
sp., Peronospora sp., Pythium sp. y
Bremia sp.).

Algunos trabajos en soja han demos-

\

r4
0
(S}
g
o
o
rd
W
[a]

TRATAMIENTO

SEVERIDAD
(%)
(%)
RENDIMIENTO
(KG/HA)

Testigo 249 0 617 | 22849 tre.lsj(') reducir la !nten5|dad qe I:a’roya
asiatica de la soja y la defoliacién de

Fungicida en Vn, R1y RS 278 | 187 | 747 | 28096 binacion con fungicidas como estra-

Fosfito de potasio + fungicida en Vn, R1y R5 251 26.6 | 80.0 3138.4 tegia antiresistencia por parte de los
hongos (Cuadro 2 y Cuadro 3).

Fuente: Schlickmann-Tank et al. 2019.

COMENTARIOS FINALES

Cuadro 3. Efecto del fosfito de potasio y el quitosano La estimulacion de las defensas na-
sobre la severidad de la roya asiatica de la soja turales de las plantas a través de la
o aplicacion exdgena de inductores de
9,: g resistencia es una practica que de-
2—@ %i beria estudiarse mas para desarro-
ERSANUENIS = < a9 llarse en el pais. El control de algunas
w = enfermedades, como la roya asiatica
a de la soja, se basa principalmente en
Testigo . 235 2741 el uso de fungicidas, los cuales con el
— tiempo han perdido eficacia de con-
Fungicida Mazen 692 3333 trol (Godoy and Palaver 2011; Go-
Fosfito de potasio (54 % P, 30 % K) + Fungicida | 1000 g/ha 563 3396 doy et al. 2013; Reis et al. 2014), por
Quitosano 2.5 % + Fungicida 700cc/ha | 934 | 3526 lo que su combinacién con inducto-
Obs.: Las aplicaciones de los tratamientos Fuente: Fernandez-Salinas and Enciso-Maldonado 2019. F?S pOdrIa S?I’VIT Como, una estrate-
se aplicaron en R1y R4, gia para realizar un mejor control de
la enfermedad. De igual manera po-

nizar. O también, la acumulacién de fenoles o fitoalexi- dria aplicarse a cultivos horticolas.
nas en los tejidos vegetales puede llegar a ser toxica para Por dltimo, es importante sefalar
plagas y enfermedades. que la induccién de defensas implica
Algunas experiencias con fosfito de potasio en Para- un gasto energético por parte de la
guay han demostrado reducir la intensidad de enfer- planta, por lo que generalmente, no
medades en hortalizas y en cultivos extensivos, man- se recomiendan realizar mas de dos
teniendo el potencial de rendimiento de los cultivos aplicaciones (dependiendo del tipo de
(Figuras 2y 3). El fosfito de potasio no es un fertilizante, producto), debido a que podria ocurrir

no incrementa los niveles de fésforo en la plantas, tam- una caida del rendimiento. CA
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nte el apretado calendario
de exposiciones a lo largo y
ancho del pais, la Expo San-

ta Rita se encuentra en una fase de
transformacion y busca diferenciarse
a las demas propuestas. Al coincidir
con la clausura del periodo zafral, la
muestra es aprovechada por las em-
presas expositoras para homenajear a
sus clientes, ademas de presentar las
principales novedades en maquina-
rias, insumos, tecnologias y servicios
orientados al sector agropecuario.

Por otra parte, y a diferencia de fe-
rias esencialmente técnicas, esta
muestra busca ofrecer un abanico

Oro Verde.

La Expo Santa Rita cumplié sus veintisie-
te anos, en un contexto marcado por la
sustancial caida de la produccién de soja
y la baja cotizacion de la oleaginosa. Sin
embargo, a pesar del escenario desfavora-
ble, el parque de exposiciones del Centro
de Tradiciones Gauchas “Indio José” re-
unid nuevamente a miles de visitantes y
contd con el acompanamiento empresa-
rial habitual. La version 2019 de la muestra
se extendid del 4 al 12 de mayo.

mas amplio de posibilidades a sus visitantes, lo que se
refleja en la cantidad de personas que anualmente la vi-
sita. Si bien no fue el mejor afo, la organizacion registré
el ingreso de 70.000 personas durante la version 2019.

Luiz Ribeiro, presidente de la Expo Santa Rita, seia-
|6 que la organizacion busca ofrecer una variada =»

Agrofértil.




EXPO SANTA RITA

CASTELLY f

gama de opciones a los visitantes,
y esta tematica buscaran fortale-
cer aln mas en las préoximas edi-
ciones. “Buscamos ofrecer atrac-
tivos para un publico amplio, y no
limitarnos Unicamente en el pro-
ductor agricola. Queremos contar
con propuestas para él, como tam-
bién paralos demas integrantes de
su familia”.

Después de 27 afos, la muestra
considerada como el “universo
del agronegocio”, sigue siendo una
gran vidriera de novedades para el
sector. Luiz Ribeiro, presidente de
la Expo Santa Rita, mencioné que
son muchas las marcas nuevas que

Metallrgica Vera.

Luiz Ribeiro,
presidente
de la Expo
Santa Rita.

Petromak.
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se incorporan a la propuesta exhibida en cada edicién.
Esta no fue la excepcion, y varias de las empresas ex-
positoras presentaron nuevas tecnologias a los pro-
ductores.

Segln datos de la organizacion, la edicién nimero 27
conté con la participacién de 400 expositores, entre pe-
qgueias, medianas, y grandes empresas. Se destacaron
los distribuidores de maquinarias e implementos agri-
colas, firmas dedicadas a la provisién de insumos para el
sector agropecuario, empresas del segmento automo-
tor, y entidades financieras. Como sucede en cada edi-
cion, los pequeios emprendedores también tuvieron su
espacio en la muestra.

Ribeiro mencioné que las condiciones actuales difi-
cultan la compra de maquinarias agricolas, pero que
igualmente se buscan soluciones para atenuar esta si-
tuacién. Las empresas buscan alternativas financieras

Eurocar.

Www.campoagropecuario.com.py




adaptadas al contexto para ofrecer
al productor. “Estan buscando me-
dios de financiacién, ya sean pro-
pios o través de las entidades finan-
cieras del mercado”.

DESTACADA GENETICA

Juacir Repossi, presidente de la Co-
misién Ganadera de la Expo Santa
Rita, destacé la calidad genética
presentada por las cabafas al certa-
men ganadero. “Aqui comprobamos
gue en nuestro pais se trabaja muy
bien. Ya tenemos una genética re-
conocida, un trabajo reconocido de
nuestros ganaderos”.

Cerca de cien animales participaron
en la competencia, entre bovinos,
equinos, y ovinos. La raza Nelore
fue nuevamente la principal prota-
gonista, con mas de cincuenta ins-
criptos. Repossi mencioné que el
limitado espacio que disponen ac-
tualmente les impide recibir a mas
cantidad de ejemplares. El objetivo
es contar con un galpén mas, ya que
son muchas las cabafias que tienen
intenciones de participar con un
mayor nimero de animales. “Vamos
a gestionar para que nos liberen un
galpén, y permitamos que la gente
pueda traer a sus animales”.

Los remates volvieron a ser uno de
los atractivos que brindé la expo. La
empresa CLS Remates fue la encar-
gadadelasubastadereproductores,
animales de invernada, y ejemplares
ovinos. Repossi menciond que la co-
tizacién actual no es la mejor, com-
parada al aio pasado. Sin embargo,
la calidad de oferta mejord sustan-
cialmente para esta edicién.

Senalé ademas que la ganaderia

Chacomer.

Vistas del
sector

pecuario estd en una fase de crecimiento en la zona, enfocada

principalmente al engorde intensivo en confinamien-
tos. Mencioné que el departamento de Alto Parana ya
representa un polo de consumo bastante importante
para la carne roja. Es un muy alta la demanda de este
producto, razén por la que muchos agricultores ya co-
menzaron a diversificar su actividad con la incorpora-
cién de la ganaderia.

DECISIONES ACERTADAS PARA
JuacirRepossi, YN MOMENTO DELICADO
presidente de . .. . p
la Comision El acto de inauguracion oficial de la muestra se celebré
Ganadera de la el viernes 10 de mayo, con presencia de autoridades
Expo Santa Rita.  locales, regionales, y nacionales. La situacién actual del
sector agropecuario fue uno de los elementos comunes
en varios de los discursos pronunciados en la ocasion.
Por otra parte, se resalté el esfuerzo de los organizado-
res de la Expo Santa Rita, que nuevamente demostraron
que la agricultura y la ganaderia son dos de los principa-
les pilares de la economia paraguaya.
En un afno particular para el campo, la Expo Santa
Rita refleja la fuerza movilizadora que representa =»

Formighieri. Sul América.




EXPO SANTA RITA

el sector productivo, sefalé Ru-
bén Zoz, presidente de la Central
Nacional de Cooperativas (UNI-
COOP). “Solicitamos sefales cla-
ras al Gobierno Nacional, que po-
damos acompanar desde el sector
privado. Hasta el momento, noso-
tros no estamos observando una
hoja de ruta para poder llegar a la
meta de un Paraguay verdadera-
mente confiable”, expreso.
Destacd que el sector agropecua-
rio mueve la economia del pais, e
hizo mencién al informe del Banco
Central del Paraguay, en el que se
pronostica una merma del PIB de-
bido al reducido rendimiento de la
produccién sojera de la zafra 2018-
2019 y los bajos precios de los gra-
nos en el mercado. “Es mas que una
muestra clara que el Paraguay es un
pais agricola. Dependemos y nece-
sitamos de la agricultura”.
Zoz menciond que el sector espe-
ra una reforma tributaria que logre
que todos los ciudadanos paguen
impuestos. También sefald la ne-
cesidad de optimizar los recursos Nicasio Romero, se solucionan con altos impuestos, sino con decisiones
publicos. “Los recursos son y seran ;gﬁgﬂ:f:gofgz eficientes y acertadas. Basta con mirar las experiencias
limitados, y estamos seguros que no ¢ represent;nte de paises vecinos para entender”.

del Gobierno. Nicasio Romero, viceministro de agricultura del Mi-
S a7 nisterio de Agricultura y Ganaderia (MAG), garantizé
el acompafamiento del Gobierno Nacional al sector
agropecuario, mediante garantias de estabilidad eco-
nomica y juridica. “Para que todos ustedes sigan tra-
bajando con tranquilidad, sigan invirtiendo y desarro-
llando esta zona”.
Destaco el trabajo que desarrollan los productores en
la zona, mediante el empleo de herramientas de preci-
sién, maquinarias de elevada tecnologia, y animales de
alta genética. “Ese es el camino correcto, el que todos los
productores deben transitar para lograr el tan ansiado
progreso que todos buscamos”. =>

-
| —

2

:1

1
i

el *
Centro del Agro. Dekalpar.

44 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Junio 2019 WWW.Campoagropecuario.com.py



* POTENCIA 73 HP.

« TRANSMISION 32F + 16R.
+ REVERSOR DE MARCHAS.
« CREEPER INCLUIDO.

+ JOYSTICK INCORPORADO.

) « TOP 540/750/1000 RPM 7
TRACTOR TRACTOR
LS U60 ROPS LS U60 CABINADO
CONTADO USS 22.500 CONTADO USS 25.500

/ I
60 MODELO LL5 101
CONTADO USS 5,600

INCLUYE: ESCRITURA Y TANQUE LLENO
B MOTORS =™ G’Q@'”““‘g Kigy

nnnnn
-MI ped:;q rquI T!W



EXPO SANTA RITA

Amplia gama de
maquinarias de Ranpar

L aempresa Ranpar presenté toda la linea de productos
en la Expo Santa Rita 2019. En representacion de la
firma, Claudio Planck, supervisor de ventas, estuvo como
uno de los responsables del stand durante la feria. Indi-
c6 que la muestra sirvié para difundir las diversas lineas,

entre ellas la plataforma maicera de la marca Panter, asi
como de la linea Indutar. En tanto, para el segmento gana-
dero, los equipos, implementos y maquinarias Haramaq
fueron los mas representativos. A esto se sumaron las pro-
puestas para preparacién de suelo, ofrecidas por Piccin, las
enfardadoras y plastificadores para fardos redondos de
Stabra, las forrajeras de Cremasco y embolsadoras de gra-
nos de Marcher Brasil e implementos para transporte de
cargas de Rodovale. Durante la exposicién contaron con
promociones especiales en todas sus lineas, con planes
propios de financiacion hasta doce meses y con entidades
bancarias para plazos mayores. Ademas, se aprovecho la
participacion en la Expo para compartir con los clientes y
amigos. Cabe recordar que la empresa tiene su casa cen-
tral en Ciudad del Este, ademas de sucursales y puntos de
atencién en el area de influencia de diversas zonas pro-
ductivas, como Santa Rita, Encarnacién, Chaco Central y
otros. Ranpar lleva mas de cuatro afios en el mercado, con
el objetivo de afianzarse en la plaza local con productos
de calidad, teniendo como una filosofia de la compafiia no
solo buscar precios, sino que conquistar a los clientes con
calidad, diferenciandose asi de la competencia. En donde,
igualmente, tiene mucho peso el servicio de postventa.

Soluciones de

CMP Agro

C omo todos los anos, CMP Agro acompaid el desa-
rrollo de otra edicion de la muestra de Santa Rita
con las soluciones que tiene disponible para el sector
agropecuario. lvan Amarilla, del departamento comer-
cial de la empresa, presento el portafolio de productos
gue tiene la firma actualmente.

Unade las marcas representadas por CMP Agro en Para-
guay es la argentina AgrinPlex, de la que distribuye una
serie de productos para diversos usos, como peliculas
parainvernaderos, mantas para hacer silaje y silo bolsas.
Destacd la tecnologia conocida como manta parral, que
en Argentina se utiliza desde hace muchos afios, pero
en Paraguay su uso es poco difundido. “Esta tecnologia
abarata los costos del invernadero, ya que requiere so-
lamente de postes y unos hilos para armar la estructura.
Se evita el uso de estructuras grandes de madera o de
metal”, explicé.

Otra de las marcas representadas por la firma y de gran
aceptacion en el pais es Rotor, con la que CMP Agro tiene
disponible una gama de tanques para el almacenamiento
y transporte de productos liquidos. Amarilla sefialé que
los mismos estan plenamente certificados para estar en
contacto con alimentos, por lo que se puede emplear para
almacenar y transportar agua potable, aceite comestible,
entre otros. La firma dispone opciones de 750 | a 12.000
|, para el almacenar y transportar. Por otra parte cuenta
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con tanques netamente de almace-
namiento, que inclusive pueden ser
de hasta 26.0001. >

Representantes
de CMP Agro
en el stand.

www.campoagropecuario.com.py



Plataforma
Integral

FGS

Consola versatil, comando
para sembradora,
fertilizadora, tractory
fumigador.

¥ - O PILOTO AUTOMATICO
, HIDRAULICO

AG 3000  cnorax
MONITOR DE | [
SIEMBRA

'\ ﬁlg rosystem..

J. E. Estigarribia Tel.: (0528) 222 272 - (0528) 222 846 - agrosys@agrosystem.com.py
www.agrosystem.com.py



EXPO SANTA RITA

Momentos amenos de
Glymax con sus clientes

D urante el desarrollo de la Expo Santa Rita, Glymax re-
cibié a sus clientes y amigos, con quienes compartie-
ron momentos distendidos en el stand de la firma. Leandro
Tecchio, gerente de marketing de laempresa, comenté que
participan todos los afios en esta muestra, donde esperan
la visita de los productores agricolas de la region.

Si bien la presencia de la empresa en esta Expo no es la
presentacion de productos, Tecchio sefalé que Glymax
tiene algunas campanas de ventas que se desarrollan en
el transcurso de las ferias. Para orientar sobre las mis-
mas, la firma particip6 con un equipo humano capacita-
do paradespejar todo tipo de consultas de los visitantes.
Mencioné que actualmente el dnimo del productor
no es el mejor, por los distintos contratiempos que
acompanaron a la zafra 2018-2019. Senalé que Gly-
max, como empresa orientada al sector, debe buscar
alternativas para cambiar esta situacion. Una de ellas
es el asesoramiento técnico, que permita al agricultor
condiciones de producir de forma eficiente y obtener
buena rentabilidad. “Nosotros, como proveedores de
insumos y servicios, tenemos que ayudar al productor,
estar cerca de él, para que a través de su produccién,
pueda superar esta situacion”.

Tecchio destacé la fuerte inversion de la empresa en la
capacitacién de sus colaboradores, en busca de ofrecer-
les las aptitudes necesarias para brindar al productor el
asesoramiento técnico adecuado y las recomendacio-
nes acertadas en el uso de las tecnologias que distribu-

48 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Junio 2019

Leandro
Tecchio,
gerente de
marketing
de Glymax.

ye, como también sobre las mejores
practicas agricolas. “Siempre busca-
mos ofrecer lo mejor al productor”,
senalé.

En relacion a las nuevas tecnologias
que tiene disponible la firma, Tec-
chio mencioné que el fertilizante
K-Mag de Mosaic se comenzard a
utilizar comercialmente en la proxi-
ma campaia sojera. Glymax cuenta
con un equipo de desarrollo prepa-
rado para acompafar las parcelas
en las que se tiene previsto emplear
este producto. “Tenemos grandes
expectativas con esta tecnologia,
que hace muchos afos demuestra
su eficacia en otros paises”.

Www.campoagropecuario.com.py
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MAG apuesta por la
vidriera de Santa Rita

MAG participd por tercer afio consecutivo en la mues-

tra de Santa Rita con su amplia variedad de productos.
Luis Centurion, jefe de sucursal de la empresa, sefiald
gue esta feria es una excelente oportunidad para dar a
conocer las soluciones que tienen disponibles para el
mercado local. Centurién explicé que la empresa cuenta
con productos enfocados a diferentes segmentos. Uno
a los que actualmente apunta con mucha fuerza es el
de la construccién, para el que tiene una gama de ma-
quinarias de la marca MASALTA. Menciond que tienen
disponibles alisadoras dobles y simples, vibropisones,
planchas compactadoras, entre otras. “Esta es nuestra
gama fuerte actualmente”.

Otro segmento en el que se desenvuel-
ve la firma es el de grupo de generado-
res. Tiene a disposicion equipos diésel
y nafteros de las marcas POWERMAQ
y LIFAN, esta dltima representada
hace mas de 8 aios por laempresa. Los
equipos nauticos GENOVO y TOHAT-
SU fueron igualmente parte de la pro-
puesta exhibida en Santa Rita.

La firma también presenté motocicle-
tas, ATV y UTV de lamarca CFMQOTO.
Centurién menciondé que iniciaron
timidamente con esta marca en el de-
partamento de Alto Parana y actual-
mente ya tienen varias unidades ven-
didas. Sefalé que cuenta con talleres
autorizados por lafirma en Ciudad del
Este, en lo que brindan el servicio téc-
nico que puedan requerir los clientes.
Centuriéon comenté que en las an-
teriores participaciones en la Expo
Santa Rita tuvieron excelentes re-
sultados, razén por la que apuestan
fuertemente a esta feria. “Tenemos
experiencia de afos anteriores, don-
de tuvimos muy buenos resultados
por lo que seguiremos apostando
por mas afnos en esta muestra”.

Luis Centurién,
jefe de sucursal
Santa Rita de
IMAG.

Retamozo presente
como cada ano en la cita

C omo todos los afnos, Retamozo Hermanos apoyd
el desarrollo de la Expo Santa Rita, donde pre-
sento las tecnologias mas nuevas que tiene disponible
para la agricultura. Marcial Galeano, gerente comer-
cial de la empresa, comenté que la firma es una de las
pioneras en la fiera, en la que participan desde la pri-
mera edicion.

El stand de Retamozo Hermanos fue visitado por an-
tiguos clientes que la empresa tiene en la regién, con
el objetivo de conocer las nuevas soluciones que estan
disponibles en el mercado. Si bien el sector agricola no
pasa por su mejor momento, la firma esta presente con
diferentes tecnologias para el productor, sefialé Galea-
no.

Entre los productos exhibidos durante la muestra, Ga-
leano destacé el pulverizador Jacto Uniport 3030, que
tiene una barra de 42 metros También mencioné la abo-
nadora Jacto Uniport 5030, que es un equipo que permi-
te lograr rendimientos excelentes en el campo, pero que
todavia no se emplea de forma masiva.

Galeano mencioné que estan a la espera de la nueva tec-
nologia en pulverizacién de Jacto, denominada Uniport

3030 Electro Vortex. Sefalé que este producto vendra
para revolucionar el segmento de pulverizadores, ya
que permitird una efectividad mucho mayor, ademas de
economizar el uso de agroquimicos. “Es una tecnologia
Unica en el mundo”, expresoé.

Sobre la situacién actual que vive el campo, Galeano
sefalé la zafra sojera 2018-2019 tuvo problemas des-
de el inicio. Primeramente fue el clima, que incidi6 en
los rendimientos finales. Por otra parte se encuentra
la baja cotizacion internacional de la oleaginosa. “Creo
gue tenemos que buscar, todos juntos, alguna solucién
a este problema”. >




EXPO SANTA RITA

Somax Agro capacita
con profesionales de Corteva

a firma Somax Agro participo en la Gltima edicion de

la Expo Santa Rita. En la oportunidad compartieron
con clientes en su stand con diversas novedades y se de-
sarrollé unaimportante capacitacién brindada por el Dr.
Luiz Zobiole, investigador Crop Protection R&D y coor-
dinador de proyectos para nuevos herbicidas de la linea
Corteva. La actividad fue propicia para conversar sobre
laimportancia de controlar las malezas resistentes en la
pre siembra de soja, donde comenté sobre el uso correc-
to de herbicidas y la necesidad de realizar rotacion de
ingredientes activos.
Zobiole destaco la importancia de realizar controles
anticipados, sobre todo no realizar una siembra de soja
en areas con malezas. “El control anticipado, con herra-
mientas correctas y rotacién de ingredientes activos
son las estrategias correctas para buscar el control de
malezas”
Durante la disertacién se enfocé en larotacion de gra-
minicidas. Mencioné que en el campo paraguayo enun
95% es utilizado el Cletodim para las aplicaciones, el
cual es una receta perfecta para generar resistencia.
“Sabemos que hay muchas opciones en post emergen-
cia, nosotros tenemos una linea, y seria muy bueno
que el productor empiece en alternar los principios
activos y seguir las recomendaciones ideales” expre-
so.
Igualmente expuso sobre la importancia de realizar
un buen control de malezas de hojas anchas pre-
via a la siembra del cultivo de soja, donde la Cony-
za (buva) es un problema destacado en los campos.
También la Digitaria insularis el (kapi'i porord), esta
muy complicada ya que la misma se disemina rapi-
damente, por ello posterior a la cosecha de maiz se
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debenrealizar los recaudos nece-
sarios, aseguro.

“Hay que hacer un manejo susten-
table, rotacion de mecanismo apli-
cando la recomendacién correcta,
porque hasta el 2030 no tendremos
algin graminicida nuevo” resalto.
Por su parte la Ing. Agr. Anette Sto-
lle, profesional de Corteva Paraguay,
hablé sobre la nueva propuesta para
el control de malezas dificiles. Es el
Texaro, el cual ya cuenta con resul-
tados satisfactorios en los campos
nacionales, asi como también en
Brasil, el mismo es un herbicida que
tiene un excelente control de male-
zas en post emergencia principal-
mente sobre la buva.

Para el momento de realizar la de-
secacion enfatizéd sobre beneficio
del pre emergente Diclosulam, que
otorgaunaresidualidad de 40 dias.
Este herbicida ayuda a controlar
el banco de semillas de malezas
de hojas anchas y finas. “Recorda-
mos al productor que debe hacer
de forma anticipada, para llegar
con la parcela limpia al momento
de siembra y evitar el periodo de
interferencia con el cultivo, rea-
lizando una mezcla de 43 gramos
de Texaro con 1 Litro de aceite
metilado de sojay 2 litros y medio
de glifosato con un secuencial del
herbicida de contacto de preferen-
cia del productor, en areas donde
se han detectado poblaciones de
buva en la campana pasada” reco-
mendo.

Aseguré que es importante estar
en alertas, ya que la buva principal-
mente, viene perdiendo sensibili-
dad al 2.4D, ademas se debe buscar

Luiz Zobiole,
investigador
Crop Protection
R&D.

Participantes
de la charla
durante la Expo

Santa Rita.
2
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otras opciones que ayuden a que no se diseminen mas
en el campo. Comentd que con investigaciones de Cor-

teva realizadas en nuestro pais, han observado que 10s durante la charla.

focos de buva sensibles al Paraquat
se da en diversas localidades, tanto
en el Norte y un poco en el Sur. Esto
preocupa, porque esas poblaciones
deben contar con un manejo dife-
renciado al cual se estd acostumbra-
dos arealizar.

Stolle anadié que Texaro es un pro-
ducto muy versatil y diferenciado
con ventajas muy importantes des-
de el punto de vista técnico y social,
ya que el mismo es un producto de
franja verde, seguro y sin olor, con

Anette Stolle, lo cual brinda beneficio al productor

profesional de trabajar con la linea con tranqui-
de Corteva lidad incl P |
Paraguay, idad incluso en reas o parcelas con

viviendas en las cercanias.

Setac y sus nuevas
marcas aliadas

a empresa Setac participé una vez mas en la mues-

tra altoparanaense. En la oportunidad, Aldo Bogado,
gerente de la sucursal de Santa Rita, destacé la suma
de aliados de la compaiiia, con lo que se amplié el por-
tafolio de soluciones disponibles para el productor. Las
novedades presentadas fueron las lineas Inroda, Rohr
y Watanabe. Asimismo, se resaltaron la muestra de las
tradicionalesy con fuerte vinculo como las ofrecidas por
Nogueira, Yomel, Akron, Hook, Yanmar, Agritech y Bam-
bozzi. Entre los nuevos aliados se resaltaron los equipos
de labranza de Inroda, que incluye subsoladores, escari-
ficadores, rastras, niveladoras, clasificadoras y rotativas
de arrastre. De Rohr presentaron las carretas bascu-
lantes, ldminas y las cosechadoras frontales, las cuales
se comercializan mediante un convenio con Noguiera.
Con relacion a Watanabe, Bogado indicé que disponen
de cosechadoras y plantadoras de papas, muy acepta-
das en diversas regiones. Otra actividad desplegada en
la muestra fue la Noche Setac, en donde los principales

Aldo Bogado, gerente de la Sucursal Santa Rita.

responsables de las marcas nuevas presentaron sus am-
plias propuestas a los clientes y amigos de la compafiia.
En la ocasién se destacaron las promociones, con finan-
ciaciones propiasy via entidades bancarias nacionales. A
su turno, Estéfano Fernandes, responsable del Departa-
mento de Exportacién de Inroda, mencioné que la mar-
ca ya cuenta con un historial de ventas en Paraguay, es
conocida en el mercado. Por ello, la fabrica aposté a des-
embarcar ahora con laempresa Setacy que pasé asumar
toda su linea completa al amplio portafolio de Setac. =»

Representantes de Setac e Inroda.
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Automaq se destaca
con su stand multimarca

_—

a Expo Santa Rita es uno de los principales encuentros

de la agricultura laindustria y el comercio del este del
paisyen laedicion 2019, Automaq volvié a destacarse con
su stand de productos innovadores y de alto rendimiento.
Automaq se distinguié en el rubro automotriz con sus mar-
cas Peugeot y Citroén, mientras que en el sector de la cons-
trucciéon presenté maquinarias Komatsu y montacargas
Clark. También dijeron presente los neumaticos Michelin en
todas suslineasy los BFGoodrich paracamionetas y off road.
Los asistentes pudieron conocer de cerca las ventajas y pres-
taciones de los modelos SUV 2008, 3008 y 5008 asi como
también 208 y 301 de Peugeot y los Citroén; C3, SUV C4
Cactus, New Citroén C3y compact SUV C3 Aircross. El mo-
delode Citroén New C3 tuvo granaceptacion por ser el tnico

en su categoria con motor diésel. Estos automéviles se ofre-
cieron con facilidades de pago en cuotas desde 1.690.000
guaranies hasta en 60 meses gracias al plan “Auto O km para
lafamilia paraguaya” del Banco Nacional de Fomento.

Las maquinarias Komatsu también tuvieron su lugar en
la exhibicién con una excavadora PC200, una retroexca-
vadora WB93, una pala cargadora WA200 y montacar-
gas de 2, 2,5y 3 toneladas. Estos equipos podian adqui-
rirse a precios especiales con pago al contado.

Michelin ofrecié sus productos que garantizan una mejor
productividad en los neumaticos agricolas y confort, du-
rabilidad y seguridad en las demds lineas de productos.
Automaq estuvo representada en el evento por la ge-
rente de la sucursal Santa Rita, Carla Hermann.
Automaq es una empresa con casi seis décadas de experien-
cia en el mercado y representante en Paraguay de Peugeot,
Citroén, Komatsu, Micheliny John Deere, entre otras marcas.

Portafolio completo

de Cotripar en Santa Rita

otripar presenté en la muestra su amplio portafolio

de maquinarias e implementos agricolas. Unade las
novedades fue el autopropulsado Acura 7000, de Khun.
Los productores que visitaron el stand de la firma tuvie-
ron la oportunidad de conocer diversas tecnologias para
el sector agropecuario.
Una de las nuevas incorporaciones al portafolio de Cotri-
par, que ya fue presentada en otras exposiciones a nivel
pais, es el Kuhn Acura 7000. Este equipo tiene el sistema
dedistribucion Estera Libre. La dosificacion se realiza me-
diante una compuerta horizontal, lo que permite homo-
geneidad en la cantidad de productos distribuidos.
El equipo es propulsado por un motor de 260 HP y cuenta
con un tanque de acero inoxidable con capacidad de 7.000
litros. La transmision hidraulicaes conformatoen X. El Acu-
ra 7000 ademas tiene componentes que evitan el patinaje.
Otro punto importante es el despegue del suelo,de 1.70 m.
También fueron exhibidos los pulverizadores de arrastre
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y autopropulsados, y la gama de plantadoras de Kuhn. La
empresa ademas presentd equipos de la marca alemana
Krone, como la picadora de forraje Big X 700, y la rotoen-
fardadora Comprima F 155 XC; mezcladores verticales de
Ipacol; los tractores agricolas Yto; entre otros productos.
Como en todas las muestras donde participa, Cotripar se
presentd con su portafolio completo de productos. >

www.campoagropecuario.com.py
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EXPO SANTA RITA

la novedad de Stara

a firma Orotec estuvo presente en la Expo Santa

Rita donde presentdé el nuevo de Stara para la re-
gién. Rafael Vogel, directivo de la empresa, dio detalles
sobre el Imperador 3.000 y 4.000. El mismo es de triple
uso, ya que puede ser utilizado para pulverizar, fertilizar
y como distribuidor de semillas. La firma en conjunto
con representantes de fabrica dio la presentacién oficial
de lamaquinaria, donde destacaron que para el mercado
nacional cuentan con modelos para pequefos y grandes
productores.
Durante la presentacién, el directivo de la firma in-
dicé que desde Orotec el objetivo principal es acom-
panar siempre al productor, no solo con la venta de
magquinarias, sino también con un servicio excelente
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Rafael Vogel,
directivo de
Orotec.

Erni Pellenz,
representante
de Stara.

en cuanto a postventa se refiere.
Para el efecto, la empresa cuenta
con personas capacitadas que ayu-
dan a los productores en diversas
situaciones, acompanandolos su
trabajo diario en el campo.

Por su parte Erni Pellenz, repre-
sentante de Stara, aseguro el total
respaldo de su distribuidor sobre
el nuevo Imperador. Senalé que la
fabricacién del mismo se da gra-
cias al resultado de un proyecto
importante y que el pulverizador
mejorado llega a Paraguay para
brindar calidad, una pulverizacion
perfectay un amplio respaldo en el
trabajo en el campo. “En el proyec-
to buscdbamos una maquina que
mejore la calidad, que sea perfecta
y laencontramos. Estamos seguros
que se van a sorprender con ella”,
aseguré.

Pellenz también resalté que ya fue-
ron vendidas algunas unidades en
el pais, las cuales cuentan con total
respaldo de su distribuidor, la cual
dispone de colaboradores capa-
citados para brindar asistencias y
realizar cambios en lo que respecta
en agricultura de precision, fueron
bien preparados para ayudar a los
productores.

Durante el lanzamiento estuvieron
presentes productores de la zona,
asi como también diversos repre-
sentantes comerciales Orotec y re-
presentantes de la fabrica de Stara.
El evento concluyé con una cena de
confraternizacion.

Ademds del lanzamiento, en el
stand de Orotec, se exhibieron di-
versas propuestas de maquinarias
que Stara cuenta para el mercado
paraguayo. >

www.campoagropecuario.com.py
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EXPO SANTA RITA

Lanzamientos de John Deere
en el stand de Kurosu & Cia.

omo todos los afos, la ediciéon 2019 de la muestra

fue uno de los escenarios elegidos por Kurosu & Cia.
para presentar las principales novedades de la prestigiosa
marca John Deere para el sector agricola. La noche del 10
de mayo, la empresa realizé un evento especial con clien-
tes, destacado por los lanzamientos de la Cosechadora
Serie S700vy la Pulverizadora de la Serie M4000.

Basilio Ramirez - Director Comercial de Kurosu & Cia., Importante

~ , N . convocatoria
sefald que estos nuevos equipos llegaron para contri- tuvo la
buir positivamente en la produccién agricola de Para- noche de

lanzamiento.
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guay. Una de las novedades presen-
tadas fue la pulverizadora M4025,
equipada con una barra de fibra de
carbono de 30 metros y capacidad
de 2.500 litros. Entre sus caracteris-
ticas de valor se destacan el menor
radio de giro de la categoria y un
mayor despeje, que permite realizar
aplicaciones en estados avanzados
de cultivos de gran altura, como el
maiz o el girasol.

La Pulverizadora presentada perte-
nece a la Serie M4000, que incluye
igualmente los modelos M4030 y
M4040, con capacidades de 3.000 li-
trosy 4.000 litros, respectivamente.
“Tenemos aqui una magquinaria su-
mamente completa, con importantes
innovaciones en relacién a las Pulveri-
zadoras 4630y 4730, sefial6 Ramirez.
Comentdé que actualmente se dis-
ponen dos opciones para las ba-
rras. Las tradicionales de hierro y
las de fibra de carbono, de 30 y 36
metros, sefalé que las de Fibra de
Carbono se diferencian principal-
mente por el peso, al ser mas livia-
nas ofrecen una serie de beneficios,
como la disminucién en el consumo
de combustible, la menor compac-
tacién del suelo y la posibilidad de

Www.campoagropecuario.com.py



emplear barras de mayor ancho de trabajo en pulveri-
zadoras medianas.

“Los pulverizadores de la Serie M4000 vienen con un pa-
qguete de tecnologias muy importante, que es lo que pide
el mercado. Es importante mencionar aqui el JDLink™,
qgue permite controlar en tiempo real desde un Centro
de Operaciones o desde un teléfono inteligente. Brin-
dando informaciones como la ubicacion de la Pulveri-
zadora, qué parcela esta pulverizando, cuantos litros se
esta aplicando, entre muchos otros datos”.

La otra protagonista de la noche fue la Cosechadora
S760 con Plataforma Draper 740DF. Este equipo per-
tenece a la Nueva Serie S700. “Es un lanzamiento que
estamos realizando practicamente al mismo tiempo que
Brasil, nos encontramos contentos porque en Paraguay
se cuenta con lo Ultimo en solucién para pulverizacion
de John Deere y podemos presentarles hoy a ustedes,
nuestros clientes”, mencion6 Ramirez.

Seguidamente se presento la Cosechadora S760, repre-
sentantes de Kurosu & Cia. mencionaron que el equipo
ofrece mayor capacidad operativa en la cosecha a través
del nuevo sistema de limpieza Dyna-Flo Plus, que pro-
porciona un 10% mas de productividad. Por otra parte,
aumenta hasta 28% la productividad con el ProDrive
y una trasmisién que ofrece un 40% mas de par, lo que
permite finalizar la cosecha en la épocaideal.

Otra de las caracteristicas de la cosechadora es la au-
tomatizacién de las calibraciones, la menor pérdida de
granos y la mayor calidad, mediante la disminucién de
quiebras y la suciedad en el depésito gracias al paquete
de automatizacién Combine Advisor.

Ramirez menciond otro gran lanzamiento, el “Centro
de Operaciones”, que permite tener toda la informacién
agronémica y del funcionamiento de los equipos y com-
partirla con los clientes.

Se cuenta con una importante cantidad de hectareas co-
nectadas al Centro de Operaciones actualmente, median-
te lo cual se brinda un servicio diferenciado a cada uno de
esos clientes, mediante la conexion directa de la maquina,

Las maquinas
de lanzamiento.

Gerson
Lanferdini,
gerente de

territorio de
John Deere.

previa autorizacion del propietario.
“Lo que se realiza en Kurosu & Cia. es
monitorear las maquinas y ofrecer a
los clientes algunas recomendaciones
para alcanzar un mejor rendimiento,
para que pueda utilizar todo el paque-
te tecnoldgico que ofrece lamaquina”.

INNOVAR SUPERAR LAS
ADVERSIDADES

La situacion actual del campo exige
la capacidad de innovacién para ser
mas eficientes y mejorar los rendi-
mientos.

Es por eso que John Deere se en-
cuentra constantemente en la bus-
queda de brindar soluciones a la me-
dida de cada cliente, sefalé Gerson
Lanferdini - Gerente de Territorio
de John Deere para Paraguay. - “Aqui
estamos, con el lanzamiento de nue-
vos productos, justamente para que
ustedes puedan producir mas con
menos costo y en menor tiempo”. =»
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EXPO SANTA RITA

Tape Ruvicha en
compania de sus clientes

nte la actual situacién adversa que vive el campo,

Tape Ruvicha estuvo nuevamente en la Expo Santa
Rita con el objetivo de acompanar de cerca al sector pro-
ductivo. La firma participé conjuntamente con Agro Na-
cunday, que es el sub-distribuidor que tiene en la zona
desde hace mas de 25 anos.
Atsushi Takahashi, gerente comercial de Tape Ruvicha para
la marca New Holland, mencioné que el campo se encuen-
tra en una situacién desfavorable actualmente, debido
principalmente a la sustancial merma en la produccion de
soja de la campana 2018-2019. “Pero la agricultura siem-
pre fue asi, hay momentos buenos y momentos malos. No-
sotros estamos firmes en el mercado, para seguir apoyan-
do alos clientes y buscando mejoras para laempresa’”.
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Atsushi
Takahashi,
gerente
comercial de
Tape Ruvicha
para la marca
New Holland.
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La firma exhibié su gama de maqui-
narias de New Holland, entre ellas
algunas novedades en el mercado
local. Un ejemplo fue la serie de
tractores TL5. En la muestra se ex-
hibié el TL 5.90, con potencia de 90
HP. El equipo presenta una motori-
zacién de cuatro cilindros, turbina-
do eintercooler de fabrica. Ademas
cuenta con el control de humo, que
ya es una exigencia en algunos pai-
ses. La nueva serie de tractores,
que se completaconel TL5.80y TL
5.100, tiene como principal nove-
dad su sistema de transmisién, que
permite al productor una gran flexi-
bilidad para el trabajo.

En el stand de la firma se exhibieron
tractores de diferentes potencias,
desde 100 HP hasta 230 HP. El pro-
ductor también tuvo la oportunidad
de conocer la cosechara CR 7.80,
que si bien es un equipo lanzado
hace dos afos, tiene lo ultimo en
tecnologia incorporada. Takahashi
recordd que New Holland culminé
el 2018 como lider en ventas en el
segmento de cosechadoras.

El gerente comercial recordd la re-
ciente habilitacién del Centro de
Entrenamiento New Holland en Pa-
raguay, emprendimiento que tiene
por objetivo llenar una necesidad
observada en el campo, que es la
capacitacion. “Sabemos que nuestra
marca tiene una tecnologia bastante
importante, pero nuestro problema
actual es que los operarios no utili-
zan totalmente esa tecnologia, no lo
aprovechan al 100%. Para cambiar
esa situacion inauguramos nuestro
centro en Yguazl, donde vamos a
trabajar con mucha fuerza en la ca-
pacitacion de operarios”.
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Lonking de la mano de Pluscar
se estrend en Santa Rita

L a marca representada en Paraguay por Pluscar Divi-
sién Maquinarias, empresa que forma parte del Grupo
Automotor, fue exhibida por primera vez en la muestra de
Santa Rita. Jorge Romero, supervisor de ventas de Lonking,
recibié a los visitantes y presenté la gama de productos
gue la firma tiene disponible para el mercado. Lonking es
una marca global con base en China, dedicada a ofrecer so-

luciones a las necesidades de obras viales, de construccién,
y de logistica, explicd. En Paraguay estd presente desde
diciembre del aifo pasado, con una aceptacion que superé
ampliamente las expectativas, sefiald. “Ala gente le gustd la
marca, y ya tenemos maquinas trabajando en varias regio-
nes del pais. Tenemos varias unidades que nos sirven dere-
ferencia, para que otros clientes puedan ver las maquinas
trabajando, lo que hace un poco mas facil la venta”.

La marca tiene dos segmentos bien definidos. Por un
lado estan los equipos destinados a obras viales y pro-
yectos de construccién. En este se incluyen las exca-
vadoras, palas cargadoras, compactadoras, mini palas,
entre otros productos. Por otra parte estan los monta-
cargas, en versiones diésel, a gas, y eléctricos.

Romero menciond que la marca cuenta con el res-
paldo del Grupo Automotor, empresa que tiene gran
fortaleza en el segmento automotor y de maquina-
rias. “Todos conocen Automotor. Sus demas marcas
ya estan posicionadas, y nosotros estamos buscando
gue Lonking se posicione en el segmento de maqui-
narias de origen asiatico”.

Actualmente Lonking tiene su base en Asuncién, pero con
proyecciones de crecer y llegar a puntos estratégico del
pais, como Alto Parani e Itapud. Lonking es una marca
gue ya se encuentra presente en varios paises sudameri-
canos, como Brasil, Argentina, Bolivia, Pery, y Colombia.

Tracto Agro Vial con

lanzamientos en la Expo

racto Agro Vial participé en la edicion 2019 de la

muestra, donde aproveché para presentar uno de
los lanzamientos que tiene para el sector. Se trata de la
enfardadora Mascar Monster Cut 770, de procedencia
italiana. La firma también exhibié novedades en la linea
detractores Fotony dio a conocer promociones especia-
les para las tolvas graneleras Montecor de 20.000 litros.
Anderson Philippsen, gerente de ventas de la sucursal de
Tracto Agro Vial en Santa Rita, dio detalles de la nueva en-
fardadora. La Mascar Monster Cut 770 viene con cdmara
variable y 25 cuchillas, ademas de ser la Unica en el mer-
cado con tres cintas enterizas. Este equipo puede confec-
cionar fardos de 80 cm a 1.70 m. Ofrece la oportunidad
de elegir la compactacion, todo en forma digital. “Es una
maquina con mucha tecnologia. Proporciona un corte de
fibra de 4,5 cm aproximadamente. Es decir, la fibra puede
ser mejor aprovechada por el animal’. La linea de equipos
de JF fue otra de las propuestas que presenté la firma. En
la muestra exhibié la cosechadora de forraje JF 1900, que
permite un ancho de trabajo de 1.90 my est4 orientado al
corte de cafa dulce, gramineas, entre otras especies. Esta
maquina tiene una produccién aproximada de 50 tonela-
das por hora, y exigen un tractor de 100a 150 HP.
Otro lanzamiento de la empresa se observé en el seg-

mento de tractores, con los equipos cabinados Foton de
130 HPy 100 HP. “Estos equipos son lanzamientos. Aho-
ra vienen en color azul”. Philippsen mencioné una pro-
mocién que ofrece la firma actualmente, que se extien-
de hasta finales de junio. Sefialé que las tolvas Montecor
de 20.000 litros se encuentran disponibles con precios
especiales. Este equipo viene con sistema arrocero, con
sinfin cementado y la opcién de incorporar balanza.

Tracto Agro Vial tiene un portafolio con mas de cien
marcas, sefalé Philippsen. Esto permite a la empresa
apuntar a diversas necesidades del sector agropecuario.
Mencioné también que la firma se caracteriza por acom-
pafar a sus clientes con la asistencia técnica requerida,
en cualquier punto del pais. >




EXPO SANTA RITA
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Prlmer campeonato
de Crop Ranking

I marco de la Expo Santa Rita 2019 fue aprovechado

parareconocer a los productores que sobresalieron
en la primera Competencia de Alta Productividad en
Soja, organizada por lafundacién Crop Ranking. El even-
to fue realizado el 10 de mayo, en el stand de la Central
Nacional de Cooperativas (Unicoop).
Crop Ranking inicié su trabajo dos anos atras, con el
principal objetivo de propiciar la competencia de alta
productividad en soja, explicé la Ing. Raquel Caceres,
presidente y cofundadora de la organizacién. Con esta
iniciativa se busca generar informacion, mediante la
identificacion de experiencias exitosas que puedan ser
replicadas por otros productores agricolas.
La ingeniera sefald que el mercado esta abarrotado de
informaciones de todo tipo, lo que muchas veces lleva al
productor a tomar decisiones que no son las mas acerta-
das. Por esta razén, Crop Ranking se propuso recabar da-
tos que puedan ser analizados, y difundir las experiencias
mas positivas. “Todo eso nos parece muy interesante, por
sobre todo la generacion de informacion cientifica”.
Crop Ranking cuenta con un comité evaluador com-
puesto por técnicos expertos en diferentes areas. Este
se encarga de recabar todos los datos de casos exitosos,
gue posteriormente son analizados a profundidad para
generar presentaciones sobre casos reales en Paraguay.
Ademas del trabajo correcto de los productores en sus
respectivas parcelas, la competencia destaca al técni-
co que lo asesor6 para lograr la maxima productividad.
“También queremos que el técnico pueda desarrollarse
en su maxima expresion como profesional.”
Parala Competencia de Alta Productividad en Soja, Crop
Ranking tuvo como aliada ala Cooperativa de Produccién
Agropecuaria Naranjal Ltda. (Copronar). La primera edi-
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Raquel Caceres,
presidente y

cofundadora de
la organizacién.

Darci Bortoloso,
presidente de
Copronar.

cion fue un plan piloto, en el que par-
ticiparon Unicamente productores
asociados a la entidad cooperativa.
Darci Bortoloso, presidente de Co-
pronar, valoroé la iniciativa de Crop
Ranking, ya que incentiva al agri-
cultor a mejorar su rendimiento,
mediante la incorporaciéon de las
practicas agricolas adecuadas. “Si
miramos el precio de la soja, el cami-
no es disminuir el costo de produc-
cion y aumentar el rendimiento. Es
la Unica salida. Nosotros tenemos
que seguir cuidando de la tierra y
aumentar la produccién para poder
mantenernos en la actividad”.

CONDICIONES

El primer requisito para participar en
la Competencia de Alta Productivi-
dad en Soja es contar con la licencia
ambiental, sefiald la Ing. Raquel Cace-
res. Se solicita igualmente un analisis
del suelo. Por otra parte, los produc-
tores deben estar patrocinados por
una empresa. “Esas son basicamente
las condiciones. Los que participaron
son productores modelos, con un de-
terminado nivel de productividad”.

La ingeniera senaldé que el primer
concurso fue un plan piloto que de-
sarrollaron en forma conjunta con
Copronar. Inicialmente la idea fue
organizar una competencia peque-
fa, con pocos participantes, de ma-
nera a poder calibrar las herramien-
tas. Sin embargo, la primera edicién
ya tuvo una gran respuesta, con la
inscripcién de 32 productores.
Paralasegunda Competenciade Alta
Productividad en Soja, que ya inclui-
ra a productores de todo el pais, Crop
Ranking espera la inscripcion de 150
a 200 participantes. Caceres senald
que esta actividad es todavia nueva
en Paraguay, pero que a nivel de La-
tino América existen experiencias
sumamente interesantes, en las que
contribuyé en el incremento de la
productividad. “En el caso de Brasil,
por ejemplo, incidié positivamente
enun aumento del 5%, afo tras aio”.

RESULTADOS DEL

PRIMER CONCURSO

Erni Schilndwein logré el mejor ren-
dimiento en la edicién Copronar, con

www.campoagropecuario.com.py



una produccion de 5.122 kilogramos por hectarea. En el
evento dieron una breve resena de este productor, que lle-
g6 a Paraguay en el afio 1984 con el sueno de construir una
familia, trabajar la tierra y tener una buena calidad de vida.
A finales de la década de 1980, Schilndwein comenzé a
implementar el sistema de siembra directa, practica que
le concede seguridad y le permite obtener rendimientos
satisfactorios, incluso en campanas que fueron afecta-
das por factores climaticos adversos.

El productor destiné para la competenciaun dreade 7,5
hectdreas del establecimiento San Antonio, ubicado en
Avai, departamento de Caazapa. En esta superficie logro
un promedio de 5.122 kg/ha. La media general en la pro-
piedad, que tiene 750 hectareas, fue de 4.080 kg/ha en
la zafra 2018-2019. En el lugar, éste productor cultiva
soja, trigo, maiz, avena, nabo, entre otros rubros.

La variedad sembrada en el drea que entré en compe-
tenciafue laDM 62R63 STS RSF, de ciclo de crecimiento
indeterminado. La siembra se realiz6 el 29 de setiem-
bre del 2018, con una poblacién estimada de 277.775
plantas por hectareas. La poblacién final fue de 250.000
plantas por hectareas. La cantidad de semillas por metro
fue de 12,5 a un espaciamiento entre lineas de 45 cen-
timetros. Se utilizé una plantadora Planti Center, a una
velocidad de 5,5 km/h. La condicién para la calidad de
siembra fue del 85%, en un rango de 1% al 100%.

El andlisis del suelo se realiz6 el 13 de marzo del 2017.
Posteriormente se llevé a cabo una correccion con cal-
careo a tasa variable. En el cultivo anterior a la soja, que
fue trigo, se fertilizo el area con 220 kg/ha de 12-23-00
y 100 kg/ha de sulfato de amonio (21-00-00). La fertili-
zacién base fue con 215 kg/ha de 04-03-10. No se rea-
liz6 fertilizacion de cobertura y tampoco se emplearon
acondicionadores de suelo

Las semillas sembradas fueron tratadas con inoculante, en
una dosis de 1,5 con protector (Bradyrizobium sp.). Tam-
bién recibieron los fungicidas metalaxil, fludioxonil, y tia-
blendazo; y los insecticidas ciantraniprole y thiametoxan.
Las pulverizaciones en el area fueron realizadas en ho-
rarios nocturnos, principalmente. Se empled un equipo
con capacidad de 3.000 litros. Para herbicidas, el cau-

Erni Schilndwein
recibio el
reconocimiento
al mejor
rendimiento

en la edicién

Copronar.

Ganadores y
organizadores
de la primera
edicién de
Crop Ranking-

dal de agua fue de 120 litros; y 150
litros para fungicidas.

Para la desecacién se utilizé 2,5 li-
tros de paraquat en trigo. No se em-
plearon herbicidas pre-emergen-
tes. En post-emergencia se aplicé
0,7 litros de Cletodim, acompanado
de un coadyuvante; y 1,7 litros de
glifosato. Para el control de enfer-
medades se realizo cinco aplicacio-
nes de diferentes activos quimicos;
y seis pulverizaciones para el mane-
jo de insectos, especialmente chin-
chesy orugas.

En lo referente a la nutricién foliar,
en el area se realizaron dos aplica-
ciones de cobalto, molibdeno y ami-
nodcidos,enV3y V4. Se aplicé igual-
mente un multi mineral (Ca, Mg, Cu,
Fe, Mn, Mo, Zn) en R1. El mismo
complejo se repitié en la fase R5.1.
En R3 se empel6 0,2 litros de boro.
La cosecha en el area se realizé el
11 de febrero. Si bien la sequia fue
un factor determinante en la dltima
zafra, la precipitaciéon acumulada en
el drea que compitio fue 768 mili-
metros. Un dato a tener en cuenta
es que el costo de produccion por
hectarea pasé de 510 délares en la
zafra2017-2018 a 600 ddlaresen la
campana 2018-2019.

La experiencia, el conocimiento téc-
nico, el uso de tecnologias, el trabajo
en equipo, y el amor por la actividad
fueron los factores mencionados
como claves para el éxito en este
campeonato. A todos estos detalles
se puede sumar el clima favorable
en la zona. Schilndwein ademas des-
tacé especialmente el sistema de
siembra directa, practica que desa-
rrolla y fomenta desde hace déca-
das. “Cuando uno tiene un suelo en
buen estado parece que todo esta
bien. En esta drea nunca se planté
soja sobre soja”. CA
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EN GIUDAD DEL ESTE

Agrotec lanzo innovadora plataforma

El jueves 26 de junio, en
el Hotel Gran Nobile de
Ciudad del Este, AGROTEC
realizo - ante gran
cantidad de clientes y
allegados - el lanzamiento
de la plataforma online
DigiFarmz.

ras la recepcién de los asis-
T tentes por parte del personal

de AGROTEC, realiz6 una pre-
sentacion magistral el especialista
brasileno Dr. Prof. Ricardo Balardin,
de Phytus Group. El destacado in-
vestigador disertd sobre como opti-
mizar el rendimiento de los fungici-
das utilizados en el cultivo de soja.
Posteriormente, Alexandre Che-
quin - socio fundador de DigiFar-
mz - presenté la plataforma a los
asistentes. Concebida desde el
concepto de “agricultura inteli-
gente”, DigiFarmz es una platafor-
ma online que auxilia a produc-
tores, técnicos y agrénomos. Su
base de datos incluye resultados
de mas de 12 anos de investiga-
ciones y 18 variables; garanti-
zando la maxima precisién en los
parametros que ayudaran al agri-
cultor a tomar la mejor decision
para controlar las enfermedades
del cultivo de soja, desde la plani-
ficacion de la compra de insumos

hasta el momento de cada pulve-
rizacién durante la zafra.

La plataforma ayuda a decidir cua-
les fungicidas y fertilizantes fo-
liares utilizar, la mejor fecha para
pulverizar y la cantidad adecuada
de pulverizaciones. También gene-
ra sugerencias sobre las mejores
practicas en campo, el manejo an-
ti-resistencia y la optimizacion de
los insumos.

Diferentes especialistas calculan
que cada ano se pierde entre un

o

15% y 40% de la produccion de
soja por enfermedades foliares y
radiculares. Y por cada dia de atra-
so sobre la fecha ideal de pulveri-
zacion, también hay pérdidas a la
hora de cosechar. DigiFarmz apunta
a subsanar estos inconvenientes,
aumentando sensiblemente los ni-
veles finales de productividad.
Digifarmz constituye otra innova-
cion que AGROTEC pone a dispo-
sicion de sus clientes, de forma
exclusiva en Paraguay.

e [T ] < - u
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Orientan sobre

BPA en Guaira

C on el objetivo de actualizar los conocimientos
sobre las buenas practicas en el manejo de de-
fensivos agricolas; aplicar metodologias innova-
doras en el manejo de los mismos y valorar la labor del
agente multiplicador se realizaron dos jornadas de capa-
citacion sobre “Buenas Practicas en el Manejo de Defen-
sivos Agricolas, en Villarrica, departamento del Guair3,
ainiciativas de la Camara de Fitosanitarios y Fertilizan-
tes (CAFYF), el Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG) y la Direccion de Educacion Agraria.

Fue el 29 y 30 de mayo de 2019 en el salén auditorio de
la Escuela Agricola de Villarrica. Durante ambas jorna-
das participaron técnicos de la Direccién de Educacion
Agraria (DEA), docentes técnicos y alumnos del tercer
curso de la Escuela Agricola de Villarrica.

Las capacitaciones fueron sobre Manejo Integrado de
Plagas (MIP) con el Ing. Agr. Victor Gomez; Manejo de
Envases Vacios de Defensivos Agricolas a cargo del Ing.
Miguel Colman, coordinador de programas de CAFYF;
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Victor Gémez,
durante la
capacitacion
sobre Manejo
Integrado de
Plagas.

Teoria y Practica sobre equipos de
aplicaciony calibracion de maquinas
de aplicacién de defensivos agrico-
las y Manejo de Malezas con el Ing.
Agr. Gerardo Bertén.

También se orientdé sobre Camas
Biolégicas con la Ing. Silvia Weyer,
Toxicologia con el Dr. Evelio Cardo-
zo y Buenas Priactica Agricolas en el
usoy Manejo de los Defensivos agri-
colas con el Ing. Miguel Colman.
Con estas capacitaciones se buscé
que los participantes obtengan =»
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RECONOZCA LOS DEFENSIVOS AGRICOLAS ILEGALES
La presentacion o forma El precio del producto es El vendedor no
A del envase puede ser A significativamente diferente, A entrega factura legal

diferente al original. comparado al original y por la compra,
por lo general mas bajo.

La tapa del envase es diferente del original. —O

El envase no esta sellado apropiadamente. (4

Los envases que utilizan hologramas, son
inexistentes o diferentes a los originales.

El logo / marca en el envase o etiqueta
se ve diferente al original.

La etigueta puede estar mal adherida,
no estar escrita en el idioma del pais
y/o mostrar errores gramaticales.

El producto es ofrecido por distribuidores
no autorizados, desde la calle y hasta por
internet.
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* YELAMBIENTE

. DENUNCIE CUALQUIER IRREGULARIDAD N 0

A LAS AUTORIDADES COMPETENTES A LOS—
DEFENSIVOS
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Gerardo Bertén durante las practicas de =
aplicacion de defensivos agricolas. s

conocimientos actualizados en las buenas practicas
para el manejo de defensivos agricolas; conocimien-
tos y habilidades para aplicar metodologias con enfo-
gue innovador mediante el uso de medios tecnolégicos
para brindar asistencia y transferencia de tecnologias,
ademas del compromiso en la difusiéon de las buenas
practicas para el manejo de defensivos agricolas y que
los participantes actien como agente de cambio en sus
comunidades para la proteccién de la salud humana, ani-
mal y el medio ambiente.

MANEJO INTEGRADO DE PLAGAS (MIP)

El Ing. Agr. Victor Gébmez destacéd durante su pre-
sentacién que el Manejo Integrado de Plagas debe
ser una filosofia de manejo del cultivo; ya que con la
aplicacién indiscriminada de insecticidas no se re-
solveran los problemas de ataques de plagas en los
cultivos.

En ese sentido expresé que es importante considerar
aspectos importantes en el manejo del cultivo como ser:
variedades a utilizar, buenas condiciones del suelo, épo-
ca de siembra adecuada, densidad, control de malezas, y
otros aspectos que hacen una buena productividad del
cultivo.

Expresé que el control de plagas debe insertarse dentro
del buen manejo del cultivo. Entre los componentes méas
importantes menciond, el monitoreo y la identificacion
de los insectos plagas, asi como la utilizacion de los ni-
veles de control para la aplicacién de productos. “Con
esta practica, el productor podra conocer que insecto se
encuentra dafando a su cultivo y que insecticida podra
utilizar para su control”, dijo.

También mencioné el problema de resistencia y la nece-
sidad de la rotacién de los insecticidas para reducir las
poblaciones resistentes. Ademas explicé que existen
otros insectos que ayudan al control de plagas, conside-
rados controladores biolégicos.
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Miguel Colman
disert6 sobre
Manejo de
Envases Vacios
de Defensivos
Agricolas.

Participantes

MANEJO DE MALEZAS

En cuanto a Manejo de Malezas, el
Ing. Gerardo Bertén destacé la im-
portancia del manejo de los cultivos,
las buenas practicas agricolas y no
considerar que los herbicidas son la
Unica opcién, sino una herramienta
mas que ayuda a eliminar solo la po-
blacién que sobra en la finca, poste-
rior a un buen manejo.

“Es fundamental el manejo de finca
y como ultima opcién recurrir a los
herbicidas”,recomendé. CA
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De todas las
formulaciones

que desarrollamos,
el trabajo en
equipo es sin duda
la mejor.

EN EQUIPO
TU CRECIMIENTO SE POTENCIA.

Raihbow




Reunién con productores de La Paz.

RAINBOW ENSENA A ENFRENTAR A LAS MALEZAS

Gira de capacitacion y
presentacion de soluciones

A inicios de marzo Rainbow comenzé a desplegar su
ciclo de capacitaciones 2019 a su red de comercial y
clientes. La gira incluyé a los departamentos de Canin-
deyu, San Pedro, Caaguazu, Alto Parang, e Itapua. La
compania ademas realizo el lanzamiento de la “Cam-
pafa de Soluciones Rainbow” en las ciudades de Ka-
tueté, el pasado 9 de mayoy repitido en Santa Rita un dia
después. Un buen numero de personas acudio a estos
eventos, en los que se contd con la disertacion del Dr.
Fernando Adegas, especialista en malezas de Embrapa.

desarrollo de Rainbow en Paraguay. Tienen el

objetivo de poner la marca a consideracion de
los productores y dar a conocer las propuestas de la
compafiia, sefalo el Ing. Agr. Eduardo Peralta, gerente
comercial de la empresa. Por otra parte, mediante estas
actividades se pudo debatir sobre cudles son las mejores Eduard°

eralta, gerente

practicas agricolas, que al criterio de la empresa, deben comercial de
seguir para maximizar los rendimientos de sus cultivos. Rainbow.
“En Rainbow buscamos dar soluciones que ayuden a '
nuestros clientes en el proceso de crecimiento de sus
negocios o cultivos. El mensaje de nuestra marca es
Todo acerca del Crecimiento”, sefialé el Ing. Agr. Eduar-
do Peralta, gerente comercial de la empresa.
Peralta seial6 que la resistencia que presentan las malezas
se convirtieron en un problema importante para los pro-
ductores de Paraguay y de la region. El listado de hierbas

E stas iniciativas implementadas contribuyen al
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daiiinas resistentes se multiplico, y ac-
tualmente especies como la buba, ka-
pi'i pororo, hierba caliente, entre otras
generan muchos inconvenientes.

Este tipo de problemas requiere la
implementacién de estrategias inte-
grales de manejo. Peraltarecomendé
emplear el método preventivo, des-
de el cultivo predecesor; combinar
distintos principios activos; tener en
cuenta las fechas de siembras; selec-
cionar las variedades; entre otras.
Béasicamente, este inconveniente
exige la planificacion y la prevencion,
antes de que representen mayores
costos para el productor.

“Através de las capacitaciones y lanza-
mientos de campana buscamos, espe-
cificamente, ayudar a nuestros clientes
a reflexionar sobre cudles son las me-
jores practicas agricolas que ellos de-
ben implementar para hacer frente a
las problemaéticas actuales de maleza”.
Rainbow propone a sus clientes dis-
tintas soluciones para el manejo de
los distintos problemas que se pre-
sentan en los cultivos, como son las
malezas, las plagas y las enferme-
dades. La compaiiia cuenta con un
equipo de servicio técnico y unared
de ensayos, lo que permite ala firma

www.campoagropecuario.com.py
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Momento de las explicaciones técnicas en Katueté.

brindar recomendaciones Utiles para los productores.
Por la época del ano, el foco de las capacitaciones fue el
manejo de malezas en desecacion para soja en zafra. Por
otra parte, la empresa tuvo la oportunidad de comuni-
car asus clientes el lanzamiento de dos nuevos produc-
tos: S-Maestro y Fomeflag. Un herbicida graminicida
pre-emergente y un herbicida post-emergentes.

RECOMENDACIONES
Durante las capacitaciones, la firma acercé una propues-
ta sobre el manejo de buba, como también de malezas

Buena
concurrencia
en el evento de
Santa Rita.

Se realizaron
ademas varias
capacitaciones
en distintas
localidades del
pais.

en lotes de alta infestacion. Se pudo
debatir sobre las diferencias entre
los distintos agroquimicos hormo-
nales que estan a disposicién en el
mercado, las ventajas del uso de
glufosinato de amonio y herbicidas
pre-emergentes como herramientas
para realizar un buen control de las
hierbas dafiinas.

Peralta mencioné que Rainbow
cuenta con un amplio portafolio, con
soluciones competitivas en estos
segmentos. Destacé el Cleanspray
Xtra, el Ultinate, el Procore Xtra, el
S-Maestro, el Sunzone, entre otros
productos.

HERRAMIENTAS PARA
PROTEGER EL CULTIVO

El gerente comercial de la firma re-
cordé que Rainbow es una compa-
fifa global, que lidera el mercado de
protecciéon de cultivos. Se dedica
a la produccién, distribucion, y co-
mercializaciéon de productos agro-
quimicos, con presencia en mas de
cuarenta paises de los cinco conti-
nentes. Hace mas de diez anos se
encuentra en Paraguay.

“En Rainbow buscamos proponer la
mejor combinacién de productos y
servicios, que permitan que nuestros
clientes crezcan y maximicen el ren-
dimiento en el campo. Nuestra pro-
puesta se apoya en la fortaleza del
portafolio, la calidad del valor conve-
niente, y las soluciones comerciales a
lamedida de cadacliente”. CA



EXPERIENCIA SOJERA DE ESTANCIA'AMAPOLA
Buen desempeno
agricola para mirar
con optimismo
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La experiencia de cultivar soja en pleno Chaco boreal no es nueva. Pero con
cada intento se extraen informaciones valiosas que permiten ir afinando el
cultivo para mejores desempenos futuros. Uno de los casos exitosos de la ul-
tima temporada fue la impulsada por la Estancia Amapola, la cual introdujo la
oleaginosa dentro de sus programas de recuperacion de suelos degradados,
pero ahorava por integrarlo en un sistema rotativo de cultivos, como otra mues-
tra de funcionamiento valido de integracion productiva agricola — ganadera.

experiencias aisladas y timidas, pero lo concreto es

que la agricultura extensiva esta ganando terreno
enlaregién Occidental puesto que, a medida que se desa-
rrolla, permite ir ajustando criterios como mejor épocade
siembra, variedades mas adaptadas y otros para encauzar
la produccién hacia resultados mas auspiciosos.
En una reciente visita a la Estancia Amapola, a unos
700 km de Asuncién, en la zona conocida como Picada
Michel, distrito de Mariscal Estigarribia (Boquerdn), se
pudo apreciar la tltima parte de la produccién sojera en
el lugar. El paisaje sorprendié por encontrarse plantacio-
nes en buen estado, de interesante porte, listos para su
cosecha, pero en un ambiente chaquefio.
Y esto no es un dato menor. Segun estudios desarrollados
sobre caracteristicas del clima, del suelo y otros factores,

I 0 que aios atras era impensado, luego paso a ser

las condiciones para la oleaginosa a
primera vista parecieran muy poco
favorables. Con una precipitacion
anual de unos 700 mm por afo, te-
niendo como meses mas seco de junio
a agosto, las condiciones varian en
verano, con lluvias esperadas para el
trimestre diciembre, enero y febrero.
Pero conlasalvedad que estas pre-
cipitaciones pluviales tienden a ser
muy irregulares, lo que torna mas
dificil ubicar el mejor tiempo para
arrancar la siembra o, en su efec-
to, que lleguen las lluvias en el mo-
mento adecuado. En temperatura,
la media anual ronda los 25 °C, =»
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pero de igual forma con variaciones que inciden en la
evapotranspiracion del suelo, que a su vez se ubica en
valores a los 720 mm por afio.

Estasimilitud entre lo previsto de lluviasy la evapotrans-
piracion esperada determina a priori ofrecer un escena-
rio anual con déficit hidrico. A esto se suma otro desafio
y es evitar que los suelos chaquenos sigan degradandose
entre otras causas por la erosién edlica. Entonces surge
la necesidad de realizar manejos adecuados al suelo, en-
tre los que aparecen como opcién la cobertura vegetal.
Una de las alternativas mas eficaces es la de las legum-
bres, en donde se encuentralasojay otros rubros. El em-
pleo de legumbres proporciona fertilidad al suelo y con-
tribuye a restaurar una tierra degradada por el paso del
tiempo, ademas de otros beneficios tales como la contri-
bucién a fijar carbono en el suelo, estimular la actividad
microbiana y otros que facilmente podrian etiquetarlas
como cultivo sostenible.

FUERTE TRADICION GANADERA

Ya en pleno campo, Ludovic Capdevielle, directivo de
la firma Auley Investment, propietaria de Estancia
Amapola, recordé que el establecimiento desarrolla
una ganaderia de ciclo completo. Es decir: cria, recria
y engorde y venta de genética. Sin embargo, con el pa-
sar de los tiempos, se presentd el problema de la de-
gradacion de pasturas.

Conparcelasde masde 20 afios y un escenario actual con
poca capacidad de absorber mas animales en el campo,
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Ludovic
Capdevielle,
directivo de
la firma Auley
Investment.

Ejemplares
Senepol de
Estancia
Amapola.

se generd un “cuello de botella” que
terminé por inclinar la balanza hacia
suplir esta situacién con la agricul-
tura. “Tenemos vecinos que vienen
experimentando hace mas de nue-
ve anos, con distintas tecnologias, y
lo Unico que hicimos fue capitalizar
ese conocimiento”, reconocio.

Asi arrancaron las experiencias, con
varios ensayos, varias parcelas y con
resultados variados, algunos posi-
tivos y otros negativos, aunque en
general positivo, rescaté. “Estamos
contentos. Todavia hay muchas co-
sas para mejorar, por supuesto, y la
idea es incorporar la agricultura en
el ciclo de la ganaderia. Que la agri-
cultura produzca para si, pero tam-
bién para la ganaderia”, apunto.
Mientras, se apunta a mantener la
misma cantidad de cabezas, pero so-
bre un espacio reducido a la mitad.
“La agricultura puede proveer la ma-
teria prima para el consumo y para
la conversion de la proteina animal.
Esa es la vision a futuro para que, si
llegara a pasar algin contratiempo
con uno de los rubros, el otro pue-
da entrar a hacer el ‘colchén’ para
amortiguar una eventual pérdida
del otro. Esa es la meta hoy”, dijo.

En otro momento reconocié que en
ganaderia existe la amenaza de caer
enun “monocultivo” con las pasturas.

www.campoagropecuario.com.py



Esto va en detrimento de la calidad del suelo y del forraje.
Ademads, en la parte agricola, se desarrolla la siembra di-
recta. “Se guarda la materia prima por encima del suelo.
No se toca el suelo. La idea es mejorar la calidad del suelo
afo a ano, a través de rotacion de cultivo”, argumento.

APERTURA A LA AGRICULTURA

Mirando la experiencia de vecinos y con asesoramiento
especializado, se iniciaron las primeras experiencias con la
soja. “Empezamos con una superficie bastante importante.
Queremos ir agrandando poco a poco, sin tomar demasia-
doriesgo e ir incorporando toda la tecnologia que otros ya
desarrollaron e ir avanzando en ese concepto”, indico.

En su primera experiencia, con un poco mas de 500 hec-
tareas, no todo fue color de rosa. “Perdimos 58 hecta-
reas. Fueron dadas de baja. A esto se sumaron unas 150
hectareas en donde tuvimos de promedio productivo
entre 1.400 y 1.900 kilogramos por hectarea”, recono-
cié. Pero al final fue otro. “Tuvimos unas 300 hectareas
que rindieron por encima de los 3.000 kilogramos. Eso si
es una sorpresa muy linda”, subrayé.

Reconocié que es el comienzo y hay mucho por ajustar.
“Tuvimos un poco de suerte, un poco de tecnologia apli-
cada, un conjunto de muchos factores que nos permitie-
ron esos resultados. Si probamos que funciona y que se
puede hacer, la idea es replicar”, admitié. Por de pronto,
el resultado econdmico inicial fue positivo.

En efecto, indicd que esta experiencia no arrojé pérdidas
en los nimeros finales. “Logramos ganancia, si bien no
hay mucha ganancia, pero si logramos ganancia. Estamos
convencidos de que optimizando la parte técnica, pode-
mos optimizar mejor los resultados econémicos”, reafirmé
mientras recorria el campo sin dejar de observar entusias-
mado a la cosechadora levantar las Ultimas plantaciones.

CRITERIO SUSTENTABLE Y DESAFIOS

Existen otros objetivos en esta iniciativa. Entre ellos,
mejorar la estructura del suelo, incorporar mas materia
organica y promover la microflora y microbiologia en el
suelo para que este tenga mejor calidad. Y otro de los
puntos sefalados fue que para la agricultura no hubo
nuevos desmontes, sino que se busco reutilizar areas ya
empleadas anteriormente.

“Aqui no se desmontd para la agricultura. Se estan uti-
lizando parcelas viejas. Se las reacondicionan. Se hace
un cambio del uso del suelo ganadero al agricola. Laidea
es hacer algo sustentable, sostenible en el tiempo, res-
petando el ambiente lo maximo posible. Al fin y al cabo
vivimos del ambiente y tiene que perdurar en el tiempo,
en las mejores condiciones posibles, para que podamos
seguir trabajando”, enfatizé.

Manifesté que “viniendo del ritmo ganadero, implica un
ritmo agricola mas sostenido, concentrado. En |la ganade-
ria, uno ve el fruto de su trabajo entre dos y tres aios, des-
pués. Con la agricultura se ven todos los dias, cada sema-
na, durante cuatro o cinco meses. Es muy intenso y no hay
receta especifica, solo parametros que respetar. Hay que

Parcelas con

coberturas estar siempre atentos por la variante
de abonos o
verdes. que puedan aparecer por el camino”.

Por Gltimo insté a colegas ganaderos
ano temer a desarrollar este tipo de
experiencias. “Soy consciente que
tuve un poco de suerte. Si bien, las
condiciones no fueron las mas favo-
rables, tuvimos resultados positivos.
Invito a otros a probar y a sacar sus
propios resultados. También apren-
dianoquedar conel resultadodeun
ano. Las conclusiones se deben dar
por lo menos cinco anos. Nos queda
mucho por aprender”, finalizo.

Asistencia técnical¥
algunos detalles

ara conocer detalles técnicos

Juan Sosa, de la experiencia, el Ing. Juan
g“‘iargaotb Sosa, encargado de la parte agricola

e la parte . ..
agricola de de la Estancia Am{;\p’ola, compartié
la Estancia algunos datos. Indicé que esta fue

Amapola.

la primera zafra realizada en el es-
tablecimiento. Se emplearon como
materiales “Garra”, de Don Mario, y
“Monsoy 6410”, de Monsanto. Con
resultados dispares, pero con infor-
maciones Utiles para aprovechar.

“Tuvimos parcelas de muy buena
produccién, también hubo otras que
sufrieron mucho por las altas =»
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temperaturas y por algunos ataques de langosta, que es
caracteristica del Chaco”, dijo. También en esta ocasién
se identificé la franja del 15 de diciembre al 15 de enero
como “la ventana de mayores posibilidades para la siem-
bra. Esta comprobado con la experiencia”, comento.
Con respecto al manejo, indicé que una de las ventajas
fue que el suelo en general es muy fértil, no requiere de
nutrientes. “El problema que tenemos es la formacion
de ‘peladares’, que reducen el drea de produccion por
metro de una parcela y puede ser formado por quema
de colleras o por condiciones biolégicas, condiciones
ambientales que se forma”, advirtio.

En materia de sanidad, al abordar sobre eventuales
ataques de plagas y presencia de enfermedades, dijo
gue el Chaco no presenta todavia mucha incidencia.
“Casi no aparecen chinches. Si, aparecen orugas de
la soja, pero con la tecnologia de INTACTA se maneja

ldea que se plasmo en realidad

L a experiencia de soja en Amapola tuvo como res-
paldo el asesoramiento de la firma GPSA. Al respec-
to, Fabian Pereira, directivo de esta empresa, recordd
cuando Ludovic Capdevielle se acercé para comentar su
intencion de “potenciar sus campos ganaderos y trans-
formarlos en agricultura. Le presente a un grupo que
conoce muy bien la agricultura en el Chaco y con el pa-
norama mas claro, se toma la decision”, recordo.

“Se le mostroé (a Capdevielle) el panoramay él se termind
de decidir. Dijo: “quiero hacer agricultura en el campo.
Alli se dised un master plan. Le presentamos la lista de
insumos, la gente que se dedicaba a hacer la mecaniza-
cion y arranco el proyecto. Se inicié con 529 hectareas.
Elegimos parcelas destinadas netamente a conserva-
cion de forrajes, de la pastura Gaton panic”, rememoro.
En principio, esos pastos estaban orientados para la ela-
boracién de fardos. Se desecaron y se trabajé para acu-
mular humedad en los campos. Hubo tareas para cono-
cer el perfil del suelo y se observé casi un metro y medio
de agua, con barrenas. “Esos campos fueron analizados.
Presentaron indices de fertilizacidn excelentes y con un
poco de ayuda dada por la conservacion de humedad,
después de la desecacion de los forrajes, logramos una
muy buena germinacion”, explico

Se acompano todo el proceso. “Hubo momentos de fal-
ta de agua, pero ayudé mucho la cobertura de forraje.
El cultivo fue evolucionando. Después llegé la época de
control de malezas, con mucha lluvia. Se implementé un
manejo con las lineas de BASF, Syngenta y de la propia
GPSA, con excelentes resultados. Controlamos bien. Tu-
vimos unas parcelas hermosas. Nos soprendié y nos dio
mucho mas de lo esperado”, admitio.
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bien. Tampoco hacemos muchas aplicaciones. Dos a
tres insecticidas o dos fungicidas. No hay presién, pero
hay presencia de roya”, admitio.

También reflexiono que la region Occidental es un “lin-
do” desafio. “No es facil. Es un lindo desafio producir
en condiciones extremas, con poco régimen de lluvia
anual y con condiciones que exigen ser mas eficiente en
el manejo de fechas de siembra, de cobertura, entre los
puntos principales, la acumulacién de agua en el perfil
o la ventana de siembra”, subray®.

En este punto reiterd que si bien la regién Occidental no
permite muchas ventanas de siembra, hay que aprovechar
la humedad disponible. “Vengo trabajando dos afios en el
Chaco, luego de estar en la Oriental. Es un lindo desafio y
se observa una zona de expansion. Percibimos el potencial
y el resultado nos motiva a seguir ajustando. Hay mucho
potencial. Es un hecho que esto va a crecer”, concluyo.

A partir de esta experiencia, ya se
piensa en futuras zafras. “El proyecto
no solo va a seguir, va a crecer mucho
mas de lo que estabamos haciendo.
Para la proxima campana se podria
llegar a 2.000 hectéreas, porque en
un principio se hizo sobre areas de
fardo, pero existen otras areas que
estaban mas degradadas y sucias y
que se metieron coberturas, con una
‘mezcla’ para que el campo esté listo
paradesecary volver asembrar”, dijo.
Indicé que una de las principales me-
tas es maximizar la rentabilidad. “Se
apunta a transformar campos ganade-
ros, donde no se ganaban mas de 100
ddlares por hectarea, a agricolas con
expectativas de ganar casi cuatro ve-
ces mas. También se transforman esos
campos sucios, a mas limpios y, por so-
bre todo, la agricultura permite pagar
las inversiones como manejo de cami-
no, las limpiezas mismas”, manifesto.
Con este escenario, consideré que en
la actualidad “quizas una unidad ga-
nadera no soporte una inversion”. La
visita permitié igualmente conocer
otras areas en donde se estan desa-
rrollando cultivos de sorgo, ya inte-
grados a un proyecto de rotacién de
cultivos, asi como cobertura de suelo
con avena y nabo forrajero, ademas
de un “coctel” de rubros que contri-
buyen a recuperar suelos degradados
y a apuntar a rentabilidad.

A

Fabian
Pereira,
directivo
de GPSA.
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Jornada técnica en Capitan Meza.

Prosoil: biotechologia para
la agricultura inteligente

La firma tendra la representacion exclusiva de los
productos de la empresa espanola Fertilis en el
mercado paraguayo. De esta forma, Prosoil extien-
de sugama de productos para un nicho de mercado
a nivel local. La compania europea llega para fortale-
cer el sector agricola, con una propuesta innovadora
basada en tecnologia de ultima generacion.

urante el mes de junio Prosoil y Fertilis acorda-
D ron la unién comercial en Paraguay. La empresa

espafola cuenta con innovadores productos,
con una linea organica: nutricional y hormonal.
La unién entre Eficaz, Nitrap y Fertilis, representados
por Prosoil, complementan un nicho de mercado especi- L
fico sobre la base de produccion orgénica y fortalece las Ef(pl'.cac'mes

echicas con

practicas quimicas convencionales de produccion. Brin- productores
da una proteccién y resistencia contra enfermedades, Py de Pirapé.
deficiencias nutricionales y adversidades climaticas, lo
que proporciona altas productividades en el cultivo.
“Somos un equipo formado por técnicos, ingenieros
agrénomos e industriales especializados, que va por el
tercer ano de éxitos productivos, enfocados en la pro-
duccién sustentable con elevados rendimientos de ca-
lidad”, expresé Rafael Santin, gerente de Prosoil.
La empresa desarrolla un trabajo constante en el campo,
para demostrar los resultados de los productos que confor-
ma su propuesta. De esta forma también se pueden dar a
conocer las técnicas que estimulan a la planta a desarrollar
una raiz mas agresiva, lo que aumenta la capacidad de ab-
sorcién de nutrientes y agua del suelo.
Para co-inoculacién la firma posiciona el uso de
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Azotrap Premium y Rizotrap Pre-
mium, ya sea mediante la pulveri-
zadora de surco Eficaz o de forma
independiente. Recomienda ade-
mas el Biotrap en surco para el
manejo de patdgenos causantes
del damping-off.

Con el uso de Azotrap Premium y Ri-
zotrap Premium en co-inoculacion
con el uso de las pulverizadoras de
surco “EFICAZ”, o independiente-
mente, y el tratamiento con Biotrap
en surco contra patoégenos causantes
del marchitamiento flngico (dam-
ping-off); y via aérea para el control de
enfermedades de fin de ciclo. Por otra
parte, posiciona el uso adecuado de
nutrientes para fortalecer las plantas
y evitar laentrada de patégenos. CA
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TSN san Carlos

La USC celebra 19 anos
con renovada |magen \/
nuevos profesionales

cAelo Protocolar de (Jraduacién 2019

La Universidad San Carlos celebré sus 19 aniver- te& Juan Manuel Brunetti, relaté
que lacreacion de esta universidad

sarios y presentd su nueva imagen institucional.  jitcrente fue un suefio, que em-
Fue durante el acto de graduacion celebrado el pezé a tomar forma hace 19 afios
pasado 26 de junio en el Centro de Eventos del ante una situacion adversa que le
Paseo la Galeria. En la oportunidad unos 250 jove-  tocovivir, quedarse sin empleo.
o . . . . Mencioné que después de mucho
nes recibieron sus titulos universitarios. sacrificio y dedicacion el suefio

se transformé en una maravillosa

en la estrategia de posicionamiento de la USC Juan Manuel Brunetti muestra el nuevo logo de la USC.
como la Unica universidad innovadora en agrone-
gocios del pais. En la oportunidad también se dio a cono-

I a renovada imagen institucional esta enmarcada

cer la renovacion de autoridades en el seno del Consejo : ~ Uﬂinve'g'm

y asume la presidencia de la Universidad San Carlos, Don qw l

Arturo Villate, en reemplazo de Juan Manuel Brunetti. . Llnem e 05
= ADMERGEInE

La Universidad San Carlos desarrolla sus estrategias y
acciones a iniciativa de su fundador, Juan Manuel Bru-
netti, quien buscéd transformar aquel suefio inicial en
una gran realidad actual, con la firme mision de formar
personas capaces de liderar el desarrollo productivo
sostenible y desenvolverse competitivamente en el sec-
tor de los agronegocios.

Durante su discurso, el fundador y presidente salien-
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realidad. Recordd que la primera graduacion de esta
casa de estudios fue en el 2009 cuando egresaron 67,
lo cual fue aumentando aio tras afio y este afo recibi-
ran sus titulos universitarios 488 jovenes.

Expresé a los egresados que la participacién de los
mismos en ese acto no es casualidad, sino la conse-
cuencia de un sueio y que representan el valor del
sacrificio.

Mencioné que la noche de celebracién no solo es espe-
cial para los estudiantes que cumplen una etapa mas de
sus vidas, sino que la USC culmina una etapa. “Hoy 26 de
junio, aniversario de la instituciéon estamos cumpliendo
19 anos de vida institucional, declarando una nueva eta-
pa, simbdlicamente lo hacemos con un cambio impor-
tante de imagen por primera vez”, dijo.

“La renovacion institucional debe ser natural y sana,
cuando deseamos que los procesos de mejora sean
continuos no podemos y no debemos resistirnos a
cambiar oinnovar arenovarnos o are inventarnos. Las
personas, las instituciones, las empresas han demos-
trado que la resistencia al cambio, a la innovacién y
renovaciéon pueden ser desbastadores. Cambiar es di-
ficil y suele ser complicado y es estrictamente necesa-
rio. En ese sentido traera tanto cambios de imagenes
como de personas y tiene como condicién inexcusable
qgue el que llegay ocupa un lugar en la institucién haga
su tarea mucho de mejor de quien se fue. Esta reno-
vacién es necesaria, nos permitira seguir creciendo y
ofreciendo la mejor universidad a nuestros alumnos,
innovando y preparando para estar a la altura de las
exigencias”, resalto.

Recordé ademas que la USC en el 2018 fue reconocido
como el mejor lugar para trabajar en Paraguay”. No solo
los jefes lo evalGian y también las personas evaluaron a
sus jefes y estamos orgullosos de eso”, expreso.

Informd que desde mayo, por resolucion N° 5 del Conse-
jo, Don Arturo Villate pasa a ser el nuevo presidente de
la USC. “El también es fundador de la universidad, es un
profesional preparado que conoce la institucién y una
buena persona”, dijo.

NUEVOS PROFESIONALES
De las 488 alumnos que egresaran este afio de la USC,

Momentos
del acto
protocolar.

Participantes
del acto de
graduacion.

durante el acto del 26 de junio 250
recibieron sus titulos de las carre-
ras de Agronomia, Zootecnia, Ad-
ministracion Agraria, Tecnologia
de Alimentos, Forestal y Ciencias
Ambientales.

Durante el acto de graduacién, la
mesa de honor estuvo conforma-
da por las maximas autoridades de
la institucion, encabezadas por el
Mag. Juan Manuel Brunetti (pre-
sidente), el Prof. Ing. Agr. Ronaldo
Dietze (rector), la Dra. Rocio Ro-
bledo (vicedirectora académica) y
el Lic. Arturo Villate (vicerrector).
Como invitados especiales, par-
ticiparan autoridades nacionales,
directores de departamentos, de-
legados, docentes y destacados
representantes del sector produc-
tivoy privado. CA




MERCADO

El USDA estima leve merma en stock Con previsiones de
menos produccién

El USDA estimd las existencias finales de soja en 112,80 millones de ~
toneladas, frente a los 113,18 millones del informe anterior y a los 113,33 millones previstos €én nueva campana
por los privados. Para Estados Unidos, en su ajuste sobre las cifras de la campaiia 2018/2019 el
USDA redujo de 48,31 a 46,27 millones de toneladas su calculo sobre las exportaciones, como El USDA es-
consecuencia de la guerra comercial entre Estados Unidos y China. Esa modificacién tuvo un timd las existencias finales de maiz de la
impacto directo sobre las existencias finales, que crecen de 27,09 a 29,13 millones de toneladas, campana 2018/2019 en 325,38 millones
con lo que quedaron por encima de los 27,32 millones previstos por los privados. Este récord de de toneladas, frente a los 325,94 millo-
stock supera en un 144,38% el remanente dejado por el ciclo 2017/2018, de 11,92 millones de nes del informe anterior y a los 325,44
toneladas, y se consolida como el principal lastre bajista para las cotizaciones de la soja. millones previstos por los privados.

En cuanto a la oferta de Sudamérica, el USDA estimé la cosecha de soja de Brasil en 117 mi- Para Estados Unidos ajust las expor-
llones de toneladas y las ventas externas en 78,50 millones, sin cambios respecto de mayo. taciones, de 58,42 a 55,88 millones
Para la Argentina el USDA estimé la produccion de soja en 56 millones de toneladas, sin va- de toneladas. Ese dato impacta sobre
riantes. Tampoco modificé su prevision sobre las importaciones, que quedaron en 6,35 millo- las existencias finales, que crecen de
nes, pero si elevo el saldo exportable de poroto de soja, de 6,30 a 7,75 millones de toneladas. 53,23 a 55,77 millones de toneladas,
Acerca de China, el organismo volvié a recortar su previsién sobre las importaciones, ahora, por lo que quedaron arriba de los
de 86 a 85 millones de toneladas, lejos de los 94,10 millones de la campaia 2017/2018. 53,93 millones calculados, en prome-
dio, por los privados.

Parala nueva campania, el USDA proyect6 la producciéon mundial de soja Respecto de la oferta sudamericana, el
en 355,39 millones de toneladas, casi sin cambios frente a los 355,66 millones del informe de mayo. USDA estim6 en 101 millones de tone-
Las existencias finales fueron calculadas en 112,66 millones, frente alos 113,09 millones del mes pa- ladas el volumen de la cosecha de maiz
sadoyalos 112,99 millones previstos por los privados. Para Estados Unidos mantuvo el volumen de en Brasil, por encima de los 100 millones
la cosecha de sojaen 112,95 millones de toneladas, por encima de los 112,21 millones previstos, en previstos el mes pasado. El saldo expor-
promedio, por los privados. Sostuvo su prevision de drea sembrada en 34,24 millones de hectéreas; table fue elevado de 32 a 34 millones de
de superficie cosechada en 33,91 millones, y el rinde promedio en 33,29 quintales por hectarea. toneladas. Para la Argentina, el USDA
En cuanto a la futura produccién sudamericana, el USDA proyectd las cosechas de soja de Brasil y estimd la cosecha de maiz en 49 millones
de la Argentina en 123y en 53 millones de toneladas, sin cambios. La demanda de china fue sos- de toneladas, sin cambios respecto del
tenida en 87 millones de toneladas. Lo mismo ocurrié con las importaciones de la Unién Europea reporte de mayo, pero las exportaciones
y del Sudeste Asiatico, que quedaronen 15,10y en 9,99 millones de toneladas. fueron elevadas de 31,50 a 34 millones.

Fuente: CBOT.

Soja Maiz Trigo

Julio-19 326 Julio-19 173  Julio-19 201
Agosto-19 328 Setiembre-19 175 Setiembre-19 200
Setiembre-19 330 Diciembre-19 177 Diciembre-19 204
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Para la nueva campana, el USDA pro-
yectd la produccion mundial de maiz en 1099,19 millones de
toneladas, por debajo de los 1133,78 millones del informe de
mayo. Las existencias finales fueron calculadas en 290,52 millo-
nes, frente a los 314,71 millones del mes pasado y a los 304,96
millones previstos por los privados.

Para Estados Unidos, con importante atraso de las siembras,
el USDA proyect6 la cosecha de maiz de los Estados Unidos en
347,49 millones de toneladas, por debajo de los 381,78 millo-
nes del trabajo del mes pasado y de los 361,99 millones previs-
tos por los privados. Para llegar a esta nueva cifra de cosecha,
el organismo achicé de 37,55 a 36,34 millones de hectareas la
estimacion de area sembrada; de 34,56 a 33,35 millones la su-
perficie cosechada, y de 110,47 a 104,19 quintales por hecta-
rea el rinde promedio.

En cuanto a la oferta de Sudamérica, el USDA proyecté la cose-
cha de maiz y las exportaciones de Brasil en 101 y en 34 millo-
nes de toneladas, sin cambios.

Para la Argentina el USDA elevé su proyeccion de 49 a 50 mi-
llones de toneladas, en tanto que el saldo exportable fue incre-
mentado de 32,50 a 33,50 millones.

Para la Unién Europea el USDA estimé la produccién en 64,20 mi-
llones de toneladas, sin cambios. Las importaciones fueron sosteni-
das en 20 millonesy el saldo exportable, en 2 millones de toneladas.
Asimismo estimd las importaciones mexicanas de maiz en
18,50 millones de toneladas, sin cambios.

También fueron sostenidas sin cambios las respectivas importa-
ciones de Japdn, de los paises del Sudeste Asiatico y de Egipto, en
15,60, en 16,40 y en 10 millones de toneladas. Lo mismo ocurrid
con China, cuyas compras fueron mantenidas en 7 millones.

Maquinas vendidas

Hasta Mayo-2019

Con mayor produccién mundial

El USDA proyecté la produccion mundial de
trigo en 780,83 millones de toneladas, por encima de los 777,49 millo-
nes del informe de mayo. Las existencias finales fueron calculadas en
294,34 millones, frente alos 293,01 millones del mes pasadoy alos 290
millones previstos por los privados.

La cosecha total de trigo de los Estados Unidos fue estimada por el
USDA en 51,78 millones de toneladas, por encima de los 51,62 millo-
nes de mayo y de los 51,25 millones previstos por los privados en la
previa del trabajo oficial. La leve mejora del volumen de la cosecha
respondié al incremento del rinde promedio, que pasé de 32,68 a
32,75 quintales por hectarea.

El organismo oficial estadounidense estimo la produccién de Rusiaen 78
millones de toneladas y las exportaciones, en 37 millones, por encima de
los 77 y de los 36 millones del informe anterior, respectivamente. Para
Ucrania, la produccién fue calculada en 30 millones de toneladas y las
ventas externas, en 19,50 millones, por encima de los 29 y de los 19 mi-
llones del reporte de mayo.

En cuanto a la Unidon Europea, la produccion de trigo fue sostenida en
153,80 millones de toneladas, al igual que las importaciones, en 5,50
millones. Las exportaciones, en tanto, fueron recortadas de 27 a 26,50
millones.

La cosecha de Canada y sus exportaciones fueron sostenidas en 34,50 y
en 24 millones de toneladas.

En el hemisferio Sur, la produccion de Australia fue calculada en 22,50
millones de toneladas y las exportaciones, en 13,50 millones, sin cambios
respecto de mayo.

Para la Argentina las cifras de produccion y de saldo exportable fueron
mantenidas sin variantes, en 20 y en 14 millones de toneladas.

Las bajas ventas persisten con las maquinas agricolas

Tractores
John Deere
Massey Ferguson
Valtra

New Holland
Case

Fotén

LS

Mahindra
Landini
Deutz-Fahr
Total

Cosechadoras
John Deere

New Holland
Case

CLAAS

Massey Ferguson
Valtra

Total

Las bajas ventas persisten en el rubro de
las maquinarias agricolas. Sin duda es uno
de los insumos mas castigados en tiempos
dificiles para el campo, como es actualmen-
te, después de la severa caida de los rendi-
mientos del principal rubro agricola, la soja.
Al cierra del quinto mes de mayo 2019 se-
gun datos de la Cdmara de Automotores
y Magquinarias (Cadam) se vendieron 478
tractores y 95 cosechadoras.

En las preferencias por marcas de tractores,
John Deere se mantiene al frente con 46%
del mercado, le sigue Massey Ferguson con
el 22% de las preferencias y en tercer lugar

mantiene su posicion Valtra, la otra marca
de la AGCO con el 10% del mercado.

En cosechadoras John Deere vuelve a
reafirmar su primer lugar con el 44%
de las maquinas vendidas, New Holland
mantiene su posicién en segundo lugar
con el 34% del mercado y en tercer lugar
se mantiene Case con el 8%.

La caida de las ventas se reflejé en las
importaciones, segun datos de la Di-
reccion de Aduanas, la reduccién en las
importaciones de maquinarias agricolas
fue del 25% hasta mayo, comparado al
mismo periodo del afio anterior.




Los coadyuvantes

puede ser alterada debido a la utilizacion de coad-

yuvantes, que son sustancias capaces de modifi-
car la actividad de los productos aplicados y de determi-
nadas propiedades de la solucién, buscando superar la
resistencia de las malezas o enfermedades, la penetra-
cion de los productos o minimizar problemas como deri-
va. Los coadyuvantes pueden acrecentar la formulacién
de los agroquimicos por los fabricantes al ser adicionado
al caldo, en el momento de pulverizacion.
Los coadyuvantes son divididos en dos grupos: los modi-
ficadores de las propiedades de superficie de los liquidos
(surfactante, penetrantes, humectante, dispersantes y
adherentes entre otros. Y los aditivos (aceite mineral o
vegetal).
Enel grafico, trabajo hecho con fungicidas y Rizospray Ex-
tremo en comparacién con otros coadyuvantes, muestra
mayor porcentaje de control de royay esto se expresa en
rendimientos de granos. (Fundacion MS, Brasil).
Rizospray Extremo es un coadyuvante antievaporante,
penetrante y tensioactivo que potencia la accion de los
productos al pulverizar. Su formulacién Unica en el mer-
cado incluye organosiliconas y aceite vegetal refinado
modificado (MSO).
Esta combinacién produce una sinergia entre sus com-
ponentes otorgando mayor proteccion de las gotas con-
trala baja humedad relativa ambiente, maxima penetra-
cion cuticular y excelente capacidad de esparcimiento
de las gotas sobre el blanco. Esta especialmente reco-
mendado para fortalecer la aplicacion de herbicidas (in-
clusive graminicidas), insecticidas y fungicidas foliares.

I a eficiencia de los productos quimicos también
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Les/coadyuvantes son
sustancias capaces de
modificar la actividad de

los productos aplicados y de
determinadas propiedades de
la solucién, buscando superar
la resistencia de las malezas o
enfermedades, la penetracion
de los productos o minimizar
problemas como deriva.

Es el soporte perfecto para todas las
aplicaciones. Su accion se potencia,
diferenciandose de los coadyuvantes
tradicionales, bajo condiciones am-
bientales desfavorables como, lluvias
pocas horas después de la aplicacién,
viento excesivo, elevada temperatu-
raoescasa humedad ambiental. CA

Potencialice sus aplicaciones de fungicidas con
el verdadero

Rendimiento de granos (kg/ha)
|

Aroxistrobina « BenrovindifNuph
« EXIFEMO

Aroxismobina « Banzovindifiupi
s Olea N

2000

1500

Pleoxistrobing « Ciproconazole

s Exiremo

Picoxistrobina = Ciproconarole
«Olea M

1900

Trifloxistrabina « Protioconazol
Exirarma

e A

2000 2500

1500
Parametros evaluados en la investigacion: nmosgkous
e No cambia el pH de la calda, factor que no interfiere en la perfor-
mance de los funguicidas.
e No aumenta el tamano de la gota, permitiendo penetrar dentro
del cultivo hasta abajo.
e Aumenta el depdsito del producto en el blanco.
e Todos los tratamientos con Extremo presentan aumento en la co-
bertura de gotas por cm?.
e No fue observada la fitotoxicidad en ninguno de los tratamientos.

www.campoagropecuario.com.py



www.rizobacter.com RIZOBACTER



EVENTOS
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El pasado 29 de mayo Corteva congregod a re-
ferentes técnicos de las principales zonas de
produccién agricola del pais en lo que fue el
primer Intec Paraguay. Este encuentro inicio
el acercamiento directo de la compania a la
comunidad de asesores y consultores del pais,
con el objetivo de proveer informacion gene-
ral sobre sus productos, tecnologias, y servicios.
La reunion se realizdé en el Belmond Hotel das
Cataratas, ubicado en el Parqgue Nacional do
lguacu de Foz, en el estado de Parana — Brasil.

CORTEVA BUSCA ALIADOS EN
REFERENTES TECNICOS DEL PAIS

Primer encuentro
Intec Paraguay

C orteva busca crear una base de datos que pue-
da servir de referencia para el pais. Ese es uno
de los principales objetivos de la plataforma a
la que denominan Intec (Innovacién y Tecnologia). El
primer encuentro organizado por la multinacional, en-
marcado dentro de esta estrategia, conté con asesores
y consultores técnicos que se desempefian profesional-
mente en las principales zonas de produccién agricola

B Y
Jorge Grenno,

. ) gerente de
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de Paraguay, desde Amambay hasta
Itapta. “Con esto queremos lograr
una comunicaciéon mas fluida, unin-
tercambio de opiniones que poste-
riormente pueda traducirse en un
trabajo mas colaborativo”, sefald
Jorge Grenno, gerente de marke-
ting de la compaiiia en el territorio
nacional.

El grupo de asesores que fue invi-
tado a participar del encuentro fue
cuidadosamente seleccionado por
Corteva. La compaiiia reunié a los
técnicos de mayor influencia en sus
respectivas zonas, quienes ahora
componen un grupo de referencia
que tendra acceso a una serie de be-
neficios mediante el intercambio de
informacioén.

Otro de los objetivos es ofrecer el
acceso preferencial alas nuevas tec-
nologias de Corteva, para brindar la
posibilidad de realizar ensayos con
los mismos. Grenno recordd que
recientemente fue lanzado el herbi-
cida Enlist Colex-D, y adelanté que
para el 2020 tienen previsto la pre-
sentacion de cuatro nuevos produc-
tos. “La idea es empezar a trabajar
ya desde este afo, y que la préxima

www.campoagropecuario.com.py



reunion ya sea un intercambio de experiencias entre us-
tedes y nosotros sobre los nuevos productos”.

Corteva pretende ser la primera empresa a ser consulta-
da ante la aparicion de nuevas problematicas que afec-
tan a la agricultura. Es decir, se plantea estar expectante
a los diversos acontecimientos que puedan darse en el
campo para ofrecer soluciones o buscar alternativas
para afrontarlas.

El encuentro fue solamente el puntapié inicial para dar
arranque a esta iniciativa. Corteva espera mantener una
comunicacién fluida con los miembros de esta comuni-
dad, mediante el intercambio de experiencias, viajes, en-
cuentros, y actividades en los centros de investigacion
de la multinacional.

Claudio Gaitan, Country Leader de Corteva en Para-
guay, sefialé que la formacién de este grupo de referen-
tes responde a la necesidad de establecer un contacto
directo con aquellas personas que operan directamente
en el sector. Se espera una retroalimentacion de opinio-
nes sobre los productos de la compaiiia, con el objetivo
permitir una dindmica de mejora constante.

Gaitan mencioné que la compaiiia tiene planes ambicio-
sos de crecimiento, y que espera duplicar su facturacion
en la préxima década con la introduccién de nuevos pro-
ductos para el sector agricola. Corteva tiene previsto el
lanzamiento de eventos biotecnolégicos para el 2021.
“Se vienen muchos desafios, y la idea es poder compar-
tir con un importante sector que participa directamente
en este medio. Espero que esto pueda prosperar, y que

-'5'45 - " l’.-

Claudio Gaitan,
Country Leader
de Corteva en
Paraguay.

podamos hacer este tipo de encuen-
tros unavez al afo”.

LA INFORMACION, UN
INSUMO FUNDAMENTAL

Para el primer encuentro, Corteva
elaboré un programa que tocé va-
rios temas que inciden en la produc-
cion agricola. Para ello conté con la
colaboracién de especialistas de la
compaiia e investigadores exter-
nos. Los técnicos recibieron infor-
maciones actuales sobre aspectos
fundamentales para la actividad. “La
idea es que ellos se informen sobre
distintos temas, y que de alguna ma-
nera puedan hacer ese trabajo de
difundir la informacion. Después de
la lluvia, creo que la informacién es
el insumo mas importante para la
agricultura”.

La primera exposicion estuvo a
cargo de Camila Ferreira de Pinho,
quien disertd sobre el manejo de
malezas resistentes. Siguié Rogerio
Rubin, que hablé sobre los principa-
les grupos de fungicidas y el progra-
ma de monitoreo de resistencia de
la multinacional. EI manejo de =»

EXTRAVIDA |
X300

ME ta. Margarita Youville
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chinches y mosca blanca en soja fue
laterceracharla, ofrecida por Silves-
tre Belletini. Ilvo Lersch Junior expli-
o las caracteristicas del sistema de
tratamiento de semillas de Corteva.
Cerré la jornada Gabriel Pereira,
gue presentd la tecnologia Enlist y
el sistema de control de malezas.

Camila Ferreira de Pinho, especialis-
taenfisiologia vegetal, habl6 sobre el
manejo de malezas y los principales
problemas que existen. Mencioné
gue pese a la presencia de diversas
opciones en herbicidas, son muchos
los inconvenientes que se observan
actualmente en los cultivos.

Desde 1990 el campo no cuenta con
un mecanismo de accion nuevo. Es
decir, desde ese entonces se em-
plean las mismas herramientas para
manejar las malezas, pese a los cam-
bios sustanciales en los sistemas de
produccién. La especialista seiald la
dificultad que existe para el desarro-
llo y el posicionamiento de nuevos
herbicidas. “Por eso, la resistencia
a los herbicidas es cada vez peor, y
nuestros problemas son mas difi-
ciles de solucionar, principalmente
con las herramientas quimicas”.

Por un largo periodo, el glifosato fue
empleado como herramienta para
resolver todos los problemas con
plantas dafiinas en el campo. Esta si-
tuacién propicié una generacion de
personas con escaso conocimiento
sobre malezas en los campos de todo
el mundo. “Se preguntaban para qué
estudiar o saber mas sobre los herbi-
cidas. Pensaban que no era necesario.
Con la aparicién de malezas resisten-
tes se tuvo que re-aprender a manejar
las plantas daiiinas en el campo, den-
tro del sistema actual de produccion”.
La investigadora mencioné que es
de fundamental importancia dife-
renciar los dos conceptos que se
presentan. Por un lado estan las
plantas daninas resistentes a los
herbicidas, y por el otro estan las
gue son tolerantes a la aplicacién de
guimicos. El conocimiento de ambos

Participantes
del primer
Intec Paraguay.

Camila Ferreira
de Pinho,
especialista

en fisiologia
vegetal.
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casos es fundamental, ya que el manejo para cada uno es
diferente, recomendo.

Las plantas con resistencia son aquellas que anterior-
mente perecian con la aplicacion de herbicida y que ac-
tualmente no pueden ser controladas. En este caso, el
productor realiza aplicaciones sucesivas y genera una
presién de seleccién sobre una determinada especie,
lo que ocasiona que la maleza sea resistente al quimico.
“Cuando se habla de resistencia, conocer el histérico de
un area es muy importante. Se requiere saber lo que se
realizé en las Ultimas zafras, y lo que no dio eficacia, para
conseguir un posicionamiento correcto”.

La tolerancia, en cambio, no se da por una presién de se-
leccién. En este caso la especie es naturalmente toleran-
te al herbicida, y en cualquier lugar del mundo tendra el
mismo comportamiento.

“Actualmente tenemos especies que son resistentes a
herbicidas. Es decir, que anteriormente eran contro-
ladas por herbicidas y en la actualidad no. Cada una a
algun herbicida especifico, casi todas al glifosato. Y te-
nemos también plantas tolerantes a las principales he-
rramientas de manejo”.

Sefald que uno de los Gltimos casos que aparecié en Bra-
sil es la resistencia de la buva (Conyza) al herbicida 2,4-D.
Esta es una situacién que genera una gran preocupacién
en la academia, expresd. La principal herramienta de con-
trol de esta hierba daiina es el uso de pre-emergentes.
Por otra parte, la especialista mencioné algunos puntos a
tener en cuenta en la eleccién del herbicida a utilizar en el
sistema soja-maiz. El espectro de control, el efecto resi-
dual, la selectividad, y precio son algunos de los aspectos
apuntados. Explicé también sobre el manejo de hierbas
dafinas en pre-emergencia y el desempefio de las herra-
mientas quimicas ante diversas especies de malezas.

Rogerio Rubin, lider de fungicida de Corteva para Améri-
ca Latina, explico las caracteristicas de los principales gru-
pos de fungicidas que estan disponibles actualmente en el
mercado, y comento sobre el monitoreo de resistencia de
fungicidas que desarrolla la compaiiia en Brasil y Paraguay.
Existen factores que inciden en la dindmica de las en-
fermedades en el cultivo de soja. Rubin mencioné =»
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aspectos como el ambiente, la época de siembra, las va-
riedades, las caracteristicas del suelo, la calidad de semi-
llas, los cultivos previos, y el manejo quimico.

Presentd una cronologia de los grupos quimicos de fun-
gicidas. El primero fue el cobre inorgéanico, desarrollado
en 1807.Enel 2010 fue lanzado el tltimo grupo, el de las
carboxamidas.

Los fungicidas se dividen en dos grandes grupos: mul-
ti-sitios y especificos mono-sitios. Este Ultimo tiene a su
vez tres sub-grupos, que son los triazoles, las estrobilu-
rinas, y las carboxamidas. Todas acttan un sitio especifi-
co de los hongos.

Senalé los mecanismos de resistencia de los hongos a
los fungicidas. La alteracion de los sitios de accién es un
caso que se da ante las estrobilurinas, las carboxamidas
y los triazoles. La mayor produccién de la enzima afec-
tada, el uso de metabolismo alternativo, y la mayor me-
tabolizacion del quimico se presentan con los triazoles.
Las morfolinas componen otro grupo quimico mencio-
nado por Rubin. Seialé que presentan un mecanismo
de accion diferente, que contribuye en el manejo de re-
sistencia. Recomendé emplear en la tltima aplicacién y
aclaré que no es un multi-sitio.

Por ultimo se encuentran los multi-sitios. Estos acttian
en varios sitios, como la membrana, el ribosoma, el cito-
plasma, y la mitocondria. Interfieren en varios procesos
vitales de los hongos, lo que hace practicamente impo-
sible la resistencia ante estos fungicidas. “Hasta hoy no
existe un solo caso de resistencia a multi-sitios. Actual-
mente es fundamental el uso de multi-sitios para el ma-
nejo de enfermedades en soja”.

Los principales multi-sitios son el mancozeb, el cobre, y
el clorotalonil. Son de accion protectora, presenta acti-
vidad ante un amplio espectro de hongos, se emplean
en dosis altas, tienen corto periodo residual, presentan
bajo riesgo de seleccidén de hongos resistentes, son im-
portantes en el gerenciamiento de resistencia.

Rubin sefalé que la compania invierte fuertemente en
su programa de manejo de resistencia, para poder con-
tar con informaciones utiles. “Es extremadamente im-
portante el monitoreo de resistencia. Saber lo que esta
pasando es de gran importancia, para saber qué aplicar,
cémo aplicar, cudles son las mejores estrategias. Uno
de los casos mas recientes es el uso de multi-sitios, que
anteriormente no se empleaban, pero que se comenzé
a utilizar en funcién a la resistencia. Por eso es impor-
tante tener la informacién, para tomar una decisién en
el cultivo”.

La tercera disertacion estuvo a cargo del investigador
Silvestre Belletini, cuyo tema fue el manejo de chinches
y mosca blanca en cultivos de soja. El especialista sefalé
gue es fundamental identificar y evaluar el problema es-
pecifico que se tiene en la parcela productiva. Posterior-
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Rogerio

Rubin, lider de
fungicida de
Corteva para
América Latina.

Silvestre
Belletini,
investigador.

mente, solo en funcién a los datos
levantados, se deberia proceder a
dar las recomendaciones oportunas.
“Lo primero es la muestra. Saber
qué es lo que se tiene dentro del
area, para saber cudl es el produc-
to mas indicado. Existe una gama
de insecticidas que ofrece un exce-
lente control. Pero no sirve indicar
un producto si no se sabe qué es lo
que se tiene, cuantos son, y donde
estan. Durante mi disertacion insis-
ti mucho en ese detalle, porque mi
objetivo fue mostrar el punto funda-
mental dentro del manejo de plagas.
No creo en el manejo de plagas sin
contar con una muestra”.

De los chinches que atacan a la soja,
sefialé que el pequefio (Piezodorus
guildiniil) es el que ocasiona mayor
dafo. Sin embargo, la incidencia de
esta especie en el cultivo es escasa.
Mencioné que la principal preocu-
pacién es la presencia del chinche
marrén (Euschistus heros), que es ac-
tualmente un gran problema para el
productor por su masiva aparicion.
“Ademas, este tipo de chinches exi-
ge una dosis mayor de insecticida en
relaciéon a los otros”.

Durante su charla presenté datos
de incidencia en el rendimiento fi-
nal ocasionado por la infestacion de
chinches, que muchas veces el téc-
nico o el productor no dimensiona.
Senalé que es de suma importancia
hacer ese tipo de mediciones para
evaluar las pérdidas en el campo.
“Ese es el punto principal, saber cudl
es laimportancia que alguna plaga u
otra situacion incide en la produc-
cion de soja. Es importante hacer
esa cuenta”.

Enrelacién ala moscablanca, sefiald
gue es una plaga que estd presente
en varias regiones productivas de
Brasil. Menciondé que las empresas
del sector ya empezaron a enfocar-
se en este problema.

Ivo Lersch Junior, lider comercial de
tratamiento de semillas de Corteva,
explico los procesos en los que tra-
bajan dentro de la compafiia en =»
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lo referente al tratamiento indus-
trial de semillas y las ventajas que
ofrece.

El tratamiento industrial ofrece
ventajas como la precision de la
dosis, la cobertura y adherencia de
productos aplicados, la aplicaciéon
de productos de recubrimiento que
protegen las semillas y mejoran el
desempeno en el campo. Se verifi-
ca la compatibilidad quimica de los
defensivos, polimeros, colorantes,
inoculantes bioldgicos, entre otros
insumos empleados.

Por otra parte, estd garantizado la
calidad de la semilla durante el pe-
riodo de almacenamiento para el
plantio. Se realizan pruebas de abra-
sién, para verificar como los defen-
sivos aplicados pueden perderse.
También se llevan a cabo test de flui-
dez para validar la facilidad con que
las semillas se deslizan entre ellas
posterior al tratamiento.
Igualmente, se verifican la cantidad
de ingredientes activos presentes
en las semillas después del trata-
miento. Esto garantiza que la dosis
requerida por cada semillas, es lo
gue evita la falta o el exceso de pro-
ductos.

“Se busca que el productor tenga la
cantidad de semillas emergidas por
metro, con la precision mas proxima
a la cantidad de plantas que él quie-
re cosechar al final. De esa forma
potencializa cada vez mas su pro-
duccion”.

Comenté que lacompaiiia tiene pre-
visto la inauguracién de una planta

"

Ivo Lersch
Junior, lider
comercial de
tratamiento
de semillas de
Corteva.

Gabriel

Pereira, lider
del proyecto
herbicida Enlist.
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para realizar mediciones de tecnologia de aplicacién en
semillas, enlaciudad de Formosa del estado brasilefio de
Goids. La misma estard enfocada en atender al mercado
de América Latina. “En esta planta se realizaran prue-
bas para validar, desde formulaciones de los productos
hasta la forma en que son aplicados a nuestras semillas.
Ademas se evaluaran el impacto que puedan tener sobre
las semillas, calidad de germinacion, vigor, entre otros.
El objetivo es minimizar el impacto del tratamiento de
semillas”.

Gabriel Pereira, lider del proyecto herbicida Enlist, ex-
plicé lo que involucra esta tecnologia de Corteva, que
permitira flexibilidad de aplicaciéon de varios mecanis-
mos en cultivos de sojay maiz.

Basicamente, Enlist representa una evolucién en el con-
trol de plantas daiinas. Permite el uso de 2,4-D, glifo-
sato, y glufosinato en cultivos de soja, lo que brinda la
posibilidad de aumentar el potencial productivo. El maiz
Enlist también tolera la aplicacién de haloxifop. “Englo-
ba varios pilares, que serian biotecnologia, productos, y
buenas practicas agricolas”.

Dentro del manejo de resistencia de plantas daiinas,
esta herramienta ofrece el uso de varios mecanismos
de accion. Sin embargo, la tecnologia sola no representa
una solucién definitiva. En este sentido, Corteva insiste
en la promocién de las buenas practicas agricolas, me-
diante la rotacién de mecanismos y el uso de pre-emer-
gentes. Ciertos factores culturales, como el empleo de
cultivos de invierno, también son practicas que benefi-
cian, sefalé Pereira. “La tecnologia Enlist es una herra-
mienta importante que el productor va a tener, pero que
no sera la Unica solucién a los problemas”.

Una de las herramientas que brinda la tecnologia Enlist,
gue ya esta disponible, es el herbicida Colex-D, que es
el nuevo 2,4-D sal colina. Este defensivo ofrece diversos
beneficios al productor, como la reduccién de deriva fi-
sica, ultra baja volatilidad, y facilidad para la manipula-
cion. Su formulacién permite una mayor compatibilidad
con el glifosato, lo que se traducen en mas seguridad de
aplicacioén.

Otro punto importante que mencioné Pereira fue que
la tecnologia Enlist estard embarcada en materiales ge-
néticos de alto techo productivo. “Cuando el productor
encuentre una placa que sefiale que el material es Enlist,
podra tener la seguridad que se trata de una genéticade
alto techo productivo”, afirmé.

Por ultimo comenté sobre el programa de buenas prac-
ticas agricolas de Corteva, denominado EnlistCare. Con
esta iniciativa, la compania busca incentivar el uso res-
ponsable y garantizar la longevidad de la tecnologia En-
list. Fue desarrollado con el objetivo de orientar, instruir,
y generar conocimientos para que los productores reali-
cen un mejor uso del sistema. CA
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NOTA TECNICA

Camas bioldgicas, para
preservar el suelo y el agua

Proceso de preparacion.
as camas bioldgicas son herramientas para mi-

tigar posibles derrames en el llenado de los tan-

ques de aplicacion de defensivos agricolas, y en
el manejo de residuos dentro y fuera de los equipos de
aplicaciéon. Nacié en Suecia y actualmente es aplicado en
varios paises.
En Paraguay, la Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes
(CAFYF), el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Ve-
getal y de Semillas (Senave) y el Ministerio de Agricul-
tura y Ganaderia (MAG) desarrollan un trabajo conjun-
to para instalar las camas bioldgicas en el marco de las
Buenas Practicas Agricolas y el Uso y Manejo Seguro de
los Defensivos Agricolas. Las primeras experiencias con-
juntas en lainstalacion de camas bioldgicas estan siendo
implementadas con pequenos productores de los distri-
tos de Tembiapora y Tres de Febrero del departamento
de Caaguazu.
Actualmente el Instituto Sueco y la Organizacion de las
Naciones Unidas para la Alimentacion y la Agricultura
(FAQ por sus siglas en inglés) promueven la adopcion de
las camas biolégicas en América Latina, y es Guatemala
el pais pionero en la adopcién de esta tecnologia, bajo el
liderazgo de la Asociacién del Gremio Quimico Agricola
(Agrequima).

CAMAS BIOLOGICAS
El Ing. Agr. Miguel Colman, coordinador de Pro-
gramas de CAFYF, de acuerdo a las informaciones
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proporcionadas por Agrequima, manifestd que las
Camas Bioldgicas constituyen un sistema sencillo
y accesible para evitar la contaminacién del suelo y
agua. Consiste en una estructura para acumular, re-
tener y degradar microbiolégicamente los exceden-
tes de los defensivos agricolas.
La misma representa una solucién practica para el
manejo de excedentes de mezcla, enjuagar y lavar los
equipos pulverizadores manual, y con ello evitar la
contaminacion de suelo y agua. Ventajas de su imple-
mentacioén:

e Facil y comodo de usar.

e Factible y econémica.

e Forma parte de las BPA.

e Compromiso con la agricultura sostenible.

e Respeto de nuestro ambiente.

DE QUE SE COMPONE
UNA CAMA BIOLOGICA
Se recomienda una composicion de:

e Suelo y paredes impermeables, esto impide el con-
tacto del efluente con el suelo adyacente.

e Gravilla o canto rodado: es una capa de piedras pe-
qguenas de aproximadamente 10 cm de espesor. Ac-
tua como filtro que evita el paso de restos organicos
gue pueden obstruir el sistema de drenaje.

e Biomezcla, es para retener y degradar los defensivos
agricolas mediante la accién de microorganismos
que se desarrollan en ella. Debe estar compuesta
con rastrojos lignificados como ser paja o rastrojo de
maiz. Suelo agricola y compost bien degrado, puede
usarse humus de lombriz.

e Por ultimo va el suelo, y una cubierta vegetal, pue-
de ser pasto o alguna otra graminea para aumentar
la eficiencia, retener los defensivos agricolas en la
parte superior, mantener la humedad y favorecer la
evapotranspiracion.

BENEFICIOS

Por su parte, la Ing. Silvia Weyer, Jefe del Departa-
mento de Evaluacién y Mitigacion de Riesgos de los
Plaguicidas del Servicio Nacional de Calidad y Sani-
dad Vegetal y de Semillas (Senave), destaco que es-
tas infraestructuras benefician al medio ambiente, la
salud humana y permite un manejo adecuado de los
residuos, siendo la practica de lavado de envases va-
cios ya una medida normada en la Ley, y aplicada por
los productores. “El uso de las camas bioldgicas para
arrojar los residuos de los pulverizadores mochilas,
y el agua de lavado de los envases vacios, serd muy
beneficioso para la salud de las personas y el medio
ambiente”, dijo.

Recordé que el objetivo del Senave es proponer y es-
tablecer medidas de control, de prevencién y mitiga-
cién del riesgo de los productos fitosanitarios e insu-
mos obsoletos.

Insistié en que es importante que los productores pue-
dan replicar estas actividades y empezar a insertar den-

Componentes
de la cama
biolégica.

tro de la malla de las buenas prac-
ticas agricolas en finca, ya que un
buen manejo le da la posibilidad de
obtener mejores ganancias con sus
productos.

“Es importante esperar un mes
como minimo luego de la insta-
lacion de las camas biolégicas,
para empezar a utilizar, dando ese
tiempo, para que los microorga-
nismos presentes empiecen a de-
sarrollarse”, dijo. CA



ESPACIO / Agropeco S.A.

Ganaderia de
ciclo completo
en Agropeco

Después de tres anos de haber incorpora-
do la produccion ganadera, Agropeco con-
tinda con un avance constante dentrode la
planificacién proyectada inicialmente para
esta actividad. El area de cria ya se encuen-
tra habilitada, y se espera que esté comple-
tamente funcional para el servicio durante
la proxima primavera. ElI Dr. Ariel Fernan-
dez, responsable de la unidad pecuaria de
la empresa, nos cuenta como se encuentra
actualmente este emprendimiento.
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os trabajos de expansion del
L drea ganadera de Agrope-

co avanzan favorablemente,
acorde a la planificacion original,
sefald. Se habilité el drea de cria,
de la que se prevé su funcionalidad
integral para el préoximo servicio de
primavera.
Agropeco acaba de incorporar un
nuevo lote de maquinarias para su
empleo en la actividad ganadera.
Adquirié tractores de 125 HP y va-
gones forrajeros para el uso en la
unidad productiva. Igualmente lain-
fraestructura se expande conforme
al crecimiento de la hacienda. “En
cuanto a las mejoras de infraestruc-
tura, tenemos la construccion de
galpones con piso de hormigén de
10 m por 150 my bateas. También se
anadié el sistema de distribucién de
agua en la totalidad de los potreros”.
Fernandez considera favorable la
evolucion del proyecto en estos pri-
meros tres anos, lo que se refleja en
los resultados alentadores. Se inici6
con 2.080 animales y gradualmen-
te se realizé una expansion, hasta
llegar a 3.000 cabezas a finales del
2018. Actualmente el lote esté con-
formado por 2.800 bovinos, a la es-
pera de la incorporacion de 1.600
desmamantes en los préximos dias.
Con esto, la hacienda total seria de
4.400 cabezas.
El 15% del lote serd reservado a la
cria. El restante 85% se destinara
al engorde, de los cuales el 50% se
encuentra en proceso de recria y
el 35% en fase de terminacién. “De
los primeros resultados de nuestro
proyecto de cria ya tenemos se-
leccionados, tanto para cria como
para engorde. Algunos de ellos ya
estan en espera para la transfe-
rencia embrionaria e Inseminacién
Artificial a Tiempo Fijo (IATF). Los
otros estan ingresando al proceso
de terminacién”.
Actualmente Agropeco destina 335
hectdreas a la ganaderia, lo que re-
presenta solamente el 3% de la su-
perficie total que tiene la firma. No
obstante, se prevé un crecimiento

www.campoagropecuario.com.py



paulatino, segln los requerimientos
del proyecto, explico. Para el area de
cria se aprovechan 35 hectareasy 2
hectareas para el confinamiento. El
resto se utiliza para la recria y en-
gorde de los animales.

Dentro de la unidad se produce la
mayoria de los componentes em-
pleados para la elaboracién del ba-
lanceado que se ofrece a los anima-
les. La empresa cuenta con areas de
pasturas, en las que tiene disponible
especies como la Brachiaria, Bri-
zantha, Mombaza y Tanzania. Para
afrontar el invierto se siembra ave-
na en todos los potreros. Ademas
se realiza heno con pasto de primer
corte, heno de avena, henolaje de
avena, y silaje de maiz. “Para esta
temporada tenemos aproximada-
mente 8.500 toneladas de silaje de
maiz y estamos previendo realizar
una mayor cantidad a mediados de
diciembre”, menciond.

La empresa comercializa los anima-
les terminados en forma fluida. Fer-
nandez destaco el sello de calidad

confinamiento.

Dr. Ariel
Fernandez,

responsable
de la unidad
pecuaria de
Agropeco.
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Parte de la hacienda de cria.

del producto que obtienen e la unidad ganadera, lo que
les permite acceder a un plus por la terneza y calidad
de la carne. La produccién de Agropeco se distribuye
localmente. También puede ingresar a mercados inter-
nacionales, ya que su hacienda esté inscripta integra-
mente en el Sistema de Trazabilidad del Paraguay (SI-
TRAP), lo que permite la entrada a la Union Europeay
ala Cuota Hilton.

SUPLEMENTACION CON STEVIA

El empleo de stevia en suplementacion que reciben los ani-
males en el establecimiento representa un valor agregado
alacarne producida en Agropeco. El ka'a he'é fortalece na-
turalmente las defensas del ganado y otorga una fuerte ac-
ciéon antibacteriana. De esta forma mejora la salud del bo-
vino, disminuye la emision de gases de efecto invernadero
y elimina bacterias como la E. Coliy la Salmonella.

La stevia incrementa el metabolismo de los animales, lo
gue permite que sean mas saludables. Esto da paso a un
engorde en menor tiempo y sin la necesidad de agregar
aditivos ni promotores de crecimiento. “Tenemos com-
probado que la adicién de stevia a nuestros animales
mejora el sabor de nuestra carne, gracias al aumento de
los aminoacidos”. CA
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Eco Irading

estrena imagen corporativa

Como respuesta a una estrategia parafacilitar laiden-
tificacion de la marca de sus productos, Eco Trading
realizé una transformacion integral de la imagen cor-
porativa de la empresa. Ademas, la firma invirtié en
la modernizacion de sus instalaciones para iniciar el

2019 totalmente renovada.

a empresa se dedica a la for-
I mulaciéon y comercializacién de

fertilizantes foliares, coadyuvan-
tes, y productos para el tratamiento de
semillas. Inici6 sus actividades en 2016
en una fabrica rentada, en la ciudad de
Hernandarias. Es una firma de capital
100% nacional, que se abrié camino en
el mercado de insumos agricolas, des-
tacé el Ing. Roberto Fretes, Director de
Eco Trading.

Ya en el 2017, el directorio vio la
necesidad de modernizar las instala-
ciones de la empresa, y de esta forma
optimizar la calidad de sus productos y
el control tecnoldgico de la produccion.
En el 2018 iniciaron las obras de cons-
truccion de una nueva planta, de 2.000
m2 en areas de produccion, almacena-
miento, y laboratorios.

Paralelamente, el directorio y el
departamento de marketing dispusie-
ron un cambio general en la imagen
corporativa de Eco Trading. Con esta
decision, la firma busca evitar la confu-
sién con los nombres de los productos
y errores en la identificacién por simi-
litudes en los colores y disefios de las
etiquetas de los envases.

Por otra parte, el objetivo principal
de cambio de imagen corporativa se
enmarca en una estrategia para faci-
litar la identificacion de la marca, ya
que existe una gran cantidad de pro-

ductos similares en el mercado. “Se
quiso buscar una imagen que se des-
tacara entre la competencia. Final-
mente, Eco Trading arrancé el 2019
con instalaciones propias y una ima-
gen corporativa totalmente renovada’,
expreso.

La empresa cuenta con una am-
plia gama de fertilizantes foliares y una
variedad de insumos orientada a la
nutricion general de los cultivos. Igual-
mente, dispone de coadyuvantes, dife-
rentes defensivos, y productos para el
tratamiento de semillas. “Eco Trading
vincula la oferta de los productos con
nuevas tecnologias que puedan pro-
veer informacién al productor. Ofrece-
mos servicios de posventa a nuestros
clientes, brindando informaciones de
punta a punta, desde la preparacion de
suelo hasta la cosecha”.

Actualmente la firma tiene doce ven-
dedores distribuidos por todo el pais.
Sus productos llegan a los principales
polos de produccion agricola del Para-
guay, como zona sur , Santa Rita, Ciu-
dad del Este, Canindeyu, zona norte y
el Chaco paraguayo. Los insumos de
Eco Trading estan orientados a los cul-
tivos de soja, maiz, trigo, chia, sorgo, y
al sector horticola. “Contamos con una
atencion personalizada y entregas rapi-
das, con una flota de camiones de me-
dio y gran porte para la entrega desde

la planta al campo a clientes de mayor
demanda. Y disponemos de una sucur-
sal en Katueté”.

NOVEDADES

Actualmente la empresa se encuen-
tra ante un nuevo desafio. Eco Trading
asumio la representacion y comercia-
lizacion de semillas de maiz de Crop-
Seed. El material Crop 520 ya demostré
un buen rendimiento a campo durante
la zafra 2019, comento Fretes. Se es-
tima que éste sera uno de los rubros
destacados de la firma para la proxima
zafra.

PROYECTOS

Fretes sefalé que la nanotecnolo-
gia y la biotecnologia son las préximas
herramientas que la empresa preten-
de adoptar, con el objetivo de brindar
excelencia en los productos que facili-
tan el aumento de productividad en los
principales rubros agricolas. También
mencioné que la firma considera la po-
sibilidad de ofrecer soluciones nutricio-
nales al rubro horticola. “Creo que la
produccion horticola va a crecer mucho
en el futuro. El equipo comercial, jun-
to al de desarrollo, ya esta formando la
modalidad de trabajo para estas inno-
vaciones”.

El Director de Eco Trading valoro la
gran libertad que existe en el ambien-
te laboral y de negocios en Paraguay.
Esto contribuye al crecimiento de la
agricultora del pais. “Creemos que las
principales tecnologias en el mundo del
agro van a encontrar aca un ambiente
favorable de crecimiento en los proxi-
mos diez afios. La tecnificacién de la
agricultura paraguaya dictara nuevos
rumbos para el pais”.
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a apertura de los portones
L de la gran feria del Chaco

Sudamericano, como sefialan
los organizadores, recibié una im-
portante cantidad de expositores y
coincidié con un clima mas favora-
ble que iniciativas anteriores. Una
vez mas fue organizada por la unién
de cooperativas locales, bajo el em-

"pecuario en e
yycorazon del Chaco

H |

La segunda ediciéon de la Expo Pioneros fue
realizada con rotundo éxito. Pese a las con-
diciones coyunturales actuales, el escenario
de la feria fue 6ptimo y prometedor para los
mas de 100 expositores que se hicieron pre-
sentes en la muestra. Una vez mas fue orga-
nizada por el emprendimiento Pioneros del
Chaco,ensu prediode Loma Plata (Boquerdn).
La version 2019 se desarrolld del 29 de mayo al
1 de junio y ofrecié mas novedades, ademas
del extenso programa para los visitantes.
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prendimiento de Pioneros de Chaco. La segunda edicién
se mostré con mas actividades e incluso novedades,
como juzgamiento de animales y plazas tecnoldgicas.
Entre los principales atractivos estuvieron igualmente
capacitaciones, dindmicas y demostraciones. El predio
ferial aumentd, se observaron grandes y millonarias in-
versiones, como los galpones para animales y servicios
(sanitarios, de energia eléctrica, etc.) para ofrecer mas
comodidades a expositores, participantes y visitantes
en general. Los primeros se esmeraron y trasmitieron
gran entusiasmo para ofrecer lo mas nuevo orientado a
la produccién.

El foco principal estuvo dado en propuestas para la ga-
naderiay la agricultura, esta ultima en pleno desarrollo
enlazona. Entre las novedades, se estrend un area espe-

Dekalpar.

Organizadores de
la Expo durante
la habilitacion.

Harold Klassen,
presidente del
directorio de
Pioneros del
Chaco.

RCM Agronegocios.

cial para dar a conocer innovaciones
tecnolégicas y orientadas a la preci-
sion productiva. Asi, la denominada
Plaza de la Tecnologia fue una de las
mas visitas. Se sumaron a los ejes
principales, las oportunidades de
negocios y los diferentes seminarios
y charlas ofrecidas al publico.

SOLIDARIDAD Y POTENCIAL
En la apertura estuvieron presentes
referentes del sector, del gobierno
nacional y representantes munici-
pales de las ciudades de influencia
de la muestra, como Loma Plata,
Mariscal Estigarribia y Filadelfia;
ademas de titulares del cooperati-
vismo chaquefio. El presidente del
directorio de Pioneros del Chaco,
Harold Klassen, dio la cordial bien-
veniday recordd, en la inauguracion
oficial, la situacién de los compatrio-
tas que sufren las inundaciones.
Insté a la solidaridad por aquellas
personas quienes, ante las creci-
das, se vieron obligadas a abando-
nar sus hogares o se encuentran en
forma aislada ante la imposibilidad
de transitar por caminos en pési-
mo estado, ademds de atravesar
otros desafios. A todo esto, en la
zona del Chaco Central se sumé
otro golpe, al recordar el incendio
a una de las principales industrias
carnicas de la regién, dejando sin
empleo directo a varias personas
por la penosa situacién.

No obstante, pese a las adversida-
des, la iniciativa Pioneros prosiguio
su cronograma trazado, pues si bien
el sector productivo en la regién
también tiene areas bajo aguay con
un gran numero de cabezas de ga-
nado sin poder transportar, con =»

Cordeiro.




EXPO PIONEROS
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muchas hectareas sin cosecha menciond, no amilané a
la feria. “En esta situacion estamos realizando nuestra
Expo Pioneros. Somos consientes de la situacién”, indico,
pero reconocié que el tablero se modificé.

“Cuando planificamos la exposicion, el escenario era dis-
tinto. Pero las expectativas estan y los chaquenos que-
remos seguir trabajando, produciendo y luchando por
ello, seguimos con nuestra exposicién y creemos que
fue la decision correcta” aseguro. Resalté que el Chaco
se encuentra en una fase de desarrollo muy fuerte, con
practicas poco funcionales y rentables hasta algunos Ricky Penner, resaltd. También explicé el tipo de
anos atras, como el engorde intensivo o suplementacion gerente general. evento que se propone.

oincluso la agricultura. En ese sentido, resalté que la segun-
Cultivos de soja y maiz eran practicas inimaginables en da edicién de la Expo fue caracteri-
el pasado, pero con tecnologias adecuadas hoy abrié un zado por la transferencia de tecno-
abanico de posibilidades para esta region, proyectando logias, un espacio preparado para
asi el desarrollo local, se indicd. “Estamos conscientes que en cada exposicion el productor
gue no hemos descubierto aln todas las cosas. Quedan pueda capacitarse, conocer lo nuevo
por desarrollar un sinnimero de cosas por explorar pero en tecnologias, observar y adquirir
ya sabemos que contamos con muchas alternativas’, lo dltimo en maquinarias agricolas y

PP

Motormarket. Record Electric.
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pecuarias. A esto se sumé de manera mas protagonica, la
pecuaria, ofreciendo la mejor genética desarrollada en
las cabanas participantes, producto del trabajo de afos.
“No tenemos ni niimeros folkldricos ni parque de atrac-
ciones. Ladiversién se daen la apreciacion de la tecnolo-
gia. El entretenimiento tiene lugar en las capacitaciones
y lafiestay el baile en los negocios”, sintetizo finalmente.
A su turno, Ricky Penner, gerente general, comenté que
la exposicién nacié con un suefo de las cooperativas de
contar con un espacio, una plataforma, donde se pueda
exponer al pais, y mas all3, lo que ofrece la regién cha-
quena.

APORTE DE LA PECUARIA

Penner destacé que la muestra aspira a constituirse
en el espacio para promover de forma conjunta con las
empresas proveedoras las novedades y herramientas a
los productores, que ayuden a mejorar los niveles de la
produccién y, porque no, la de abrir mercados o nuevas
oportunidades de negocios. Remarcé que este afo la
participacion ganadera fue fundamental, gracias al apo-
yo de varias asociaciones de criadores.

Elimpulso de la pecuaria igualmente es importante para
el Chaco, pues representa un referente de la produccion
enlaregién, seglin se resalto. El gerente general destacé
igualmente las inversiones importantes para esta mues-
tra, tales como el nuevo recinto ferial, donde uno de los

.~

Lider Map.

Participantes de
la inauguracion.

Corte de cinta
en la apertura
de la muestra.

objetivos apunta a aprovechar el
espacio para realizar eventos simi-
lares, como remates durante el afo.
Entre las novedades, se incluyé el
calendario de juzgamiento.

Las diferentes competencias gana-
deras, todos bajo la coordinacién
de Manuel Bartel, comisario gene-
ral, fueron seguidas por criadores y
publico en general. E incluso, pese
al tiempo amenazante que influyd
para trasladar la jura bajo techo, se
observo la calidad genética de dife-
rentes especies y razas, entre bovi-
nos, equinos, ovinos y caprinos, con
expositores locales y provenientes
de lejanos lugares. La Brahman tam-
bién apoyé con su Nacional.

CAPACITACION Y
TECNOLOGIA

Otros de los objetivos mencionados
por Penner fue la capacitacion. =»

" .
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El entrenamiento conté con una amplia agenda con di-
versos temas, donde en conjunto con las empresas orga-
nizaron charlas agrupadas por jornadas temaéticas, para
orientar alos productores. Adelanté que para la proxima
edicién, pese a las adversidades presentadas, seguiran
invirtiendo para asegurar el desarrollo continuo de las
exposiciones futuras.

La plaza de la tecnologia fue una de las novedades. Para
ello, se establecié un espacio ideado y creado para esta
edicién con el objetivo de presentar lo mas actual e in-
novador para la agricultura y ganaderia. Fueron respon-
sables el profesional local, Maiko Doerksen, y Juan Pa-

Vistas de la exposiciéon ganadera.

JIIV!
flﬂij

Manuel Bartel,

comisario
general.

blo Vélez, del Instituto Nacional de
Tecnologia Agropecuaria (INTA) de
Argentina.

Se establecieron dindmicas que con-
sistieron en otorgar espacio y tiem-
po a las empresas expositoras para
que presenten las novedades para
el segmento agricola o pecuario
ofrecidas en la ocasion. Esto permi-
tié conocer varios productos utiles,
tales como sistemas de monitoreos,
equipos de agricultura de precisién,

Shell Lubricantes.
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Demostraciones
enlaPlazadela

cercos eléctricos, utilizacién de drones en el campo y h
Tecnologia.

otras sugerencias para promover alcanzar mayor efi-
ciencia en el trabajo en el campo.

Vélez hablé sobre la Agricultura 4.0, sobre las nove-
dades y los trabajos desarrollados e investigados en el
vecino pais y que son considerados seran Gtiles para la
labor rural. Doerksen indicé que también se previeron Distintas charlas
otras dindmicas pero que tuvieron que reprogramarse  ge desarrollaron
durante la Expo.

Sojapar. Centro del Neumatico.

o suspenderse por la amenaza del
mal tiempo. La agenda contemplo
demostraciones orientadas a la
siembra, la cosecha, a la fertiliza-
ciény ala pulverizacion, explico.
No obstante, destacé que para el
primer aio, la propuesta tuvo buena
aceptaciony, pese a algunos ajustes
de agenda, otorgd oportunidades
para dar a conocer las innovaciones
de lo que vendri o ya se encuentran
en funcionamiento. “Esa es la idea.
Que las empresas muestren las no-
vedades y que las personas vean lo
nuevoy lo que pueden utilizar en un
futuro. Para el afio préximo, habra
mas practica, menos ‘Power Point’y
mas dinamicas”, anticipo.

Algunas cifras finales dadas a cono-
cer por la organizacion reflejaron el
resultado exitoso de la muestra. En
asistencia, se informo que hubo unos
6.000 pagantes (sin considerar otros
ingresantes) numero considerable
atendiendo la regién en donde se de-
sarrolld, con bajo nivel demografico.
Entre los negocios que se pudieron
cuantificar, se informd el resultado
de dos remates ganaderos, con una
bolsa global de G 890 millones, por la
venta de 65 ejemplares. >
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Nilda quuelme, dlrectora de Artemac, da detalles a los presentes sobre Campo Agropecuario Multimedia.

Pioneros, plataforma de
lanzamiento de Campo
Agropecuario Multimedia

L a Expo Pioneros 2019 fue el escenario ideal para la
presentacion en sociedad de Campo Agropecuario
Multimedia, la nueva propuesta que sale al mercado de los
medios de comunicacién especializados en la produccion
buscando ofrecer una alternativa dindmica con informa-
cién veraz y completa, marcada por una linea periodistica
comprometida con el sector y la audiencia. Para ello se in-
tegraron en alianza la editorial Artemac, la agencia publi-
citaria Fusion Creativa y la productora Zarza Audiovisual,
mas la suma de Esperanto Digital como soporte de redes.
La novedad trae, entre otros atractivos, una nueva imagen
alarevista Actualidad del Campo Agropecuario, la puesta
al aire del programa televisivo Campo Agropecuario TV y
la bateria de informaciones frescas y de interés a través
de las redes sociales. En la oportunidad participaron del
lanzamiento directivos de las empresas asociadas al em-
prendimiento, profesionales periodisticos y del area co-
mercial, ademas del presentador del programade TV, Raul
Daumas, quien igualmente oficié de maestro de ceremo-
nia. Por Artemac, su presidenta, Nilda Teresita Riquelme,
intervino en el acto para agradecer al publico, a las empre-
sas y a los colaboradores por el apoyo recibido en estos
anos y abogé por no temer a los desafios, aun en tiempos
dificiles, en donde se observa la fortaleza de los lideres.
También hablé en la ocasién, Silvia Yanina Romero Riquel-
me, directora de Artemac, para exponer algunos detalles
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Raul Daumas,
Delfin Pefia,
Silvia Romero

e Ignacio Cano,

durante la
presentacion.

de como se encararan las novedades
del multimedia, al tiempo de esperar
gue sea del agrado del publico y con
el retorno y el apoyo de la gente per-
mita seguir innovando para ofrecer lo
mejor en el competitivo mercado de
medios de comunicacién especializa-
dos en la produccién. Finalmente se
realizé un brindis entre los presentes
y se recibieron los saludos y los bue-
nos deseos para que esta propuesta
rapidamente siga los pasos de la re-
vista que justamente este afilo cumple
la mayoria de edad y que sigue mar-
cando latendenciaenel sector. =

www.campoagropecuario.com.py
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Agro Dyck con propuestas de
Agro Altonay servicios propios

gro Dyck, representante de Agro Altona en el Cha-
co, destacé en su estand de la Expo Pioneros el pul-
verizador Jacto Uniport 2530.
Melvin Dyck, directivo de Agro Dyck, explicé que unade
las novedades presentadas fue este pulverizador de las
gue algunas unidades ya tienen vendidas para la regién.

Melvin Dyck,
directivo.

“Siempre el agricultor esta esperan-
do alguna novedad y nosotros pro-
curamos ofrecerles”.

Dyck explicé que la Uniport 2530
es 4x4 hidro, una cualidad muy im-
portante para laregion, porque en el
Chaco hay suelo encharcado y seco
y con estas caracteristicas de la ma-
quina se facilita el trabajo.

También destacé el Mixer de la mar-
ca Storti, maquinas con probados
resultados en el Chaco vy los diver-
sos implementos necesarios para la
rutina en el campo.

Agro Dyck ademas de representan-
te de Agro Altona en el Chaco, tam-
bién ofrece servicios y repuestos
para la region. “Atendemos a todo el
Chaco, tenemos varios mdviles con
asistencia técnica de las diferentes
marcas y maquinas”, dijo.

Mencioné que el lema de laempresa
Agro Dyck es “Sirviendo al hombre
del campo”. Para fin de afo tiene
previsto disponer un movil para en-
trega de repuestos en el campo.

CMP Agroy su
portafolio de productos

MP Agro marcé presencia durante la Expo Pio-
neros. En la oportunidad los responsables de la
tienda exhibieron diversas soluciones para los pro-
ductores. Benicio Rivarola, representante comercial,
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Benicio
Rivarolay
Heriberto

Lugo, de
CMP Agro.

=

nos hablé de sus tanques para
liquidos de la marca Rotor, ofre-
cidas en diversas capacidades.
Ademas, menciond los silobolsas,
con diferentes micronajes de 6 y
9 pies. lgualmente, expusieron en
su stand comederos para animales
o las geomembranas de 1.000 mi-
crones de 25 metros y 50 metros
de largo. Entre otras opciones para
el productor cuentan también con
bolsas laminadas para semillas,
afrechos y otras utilidades, Riva-
rola anadié que en la zona se en-
cuentran trabajando con excelente
recepciéon de la mano de las coope-
rativas locales, asi como también
con la alianza de Corporacién Cha-
co, el distribuidor autorizado para
la comercializacién de las lineas de
Agrinplex y otras marcas que CMP
Agro ofrece en el area de influen-
cia de Loma Plata. De igual forma,
durante la exposicién, la compaiiia
propuso diversas promociones es-
peciales. >

www.campoagropecuario.com.py
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Corteva, con énfasis en
aplicaciones aéreas

L aempresa Corteva Agriscience Paraguay tuvo una
innovadora presencia en el marco de la Expo Pio-
neros 2019. En la oportunidad, Joel Fernandez, Field
Agronomy de Pasturas de Corteva, presenté diferen-
tes soluciones. Resalté la importancia de las diversas
tecnologias de aplicacion entre las cuales se pueden
incluir la aplicacion aérea. Esta técnica es viable lo-
calmente porque la region permite su desarrollo, ase-
guré el especialista. El Chaco cuenta con una ventana
de trabajo corta en meses y dias, por varios factores
como viento entre otros, pero con esta tecnologia se
puede realizar aplicaciones de 300 a 400 hectareas
por jornada, asegurdé. Entre los resultados del afo
anterior comenté que, con aplicaciones aéreas en la
region Occidental, llegaron a cubrir unas 8.550 hec-
tareas con total éxito. Los productos presentados
fueron Padron, Tordon Extra, Pastar y el Gltimo lanza-
miento del 2018, Pastar Gold, posicionado para elimi-
nar malezas lefiosas dificiles. Igualmente, Fernandez
comentd que existen otros tipos de aplicaciones con
tractores, los cuales son especiales en potreros con
variedad de arboles, o con mochilas, de acuerdo a la
necesidad de cada productor. Para cada aplicacion,
Corteva dispone de las tecnologias que ayudan a con-
trolar las malezas dificiles, agregé.

CHARLAS SOBRE TECNOLOGIAS MAICERAS

En el marco de las diversas orientaciones realizadas en
los auditorios instalados en la exposicion, Ing. Agr. Ariel
Monzén representante de Corteva Agriscience, hablo
sobre el cultivo de maiz. En una primera intervencion,
comentd sobre la interaccién de los genotipos de maiz
y su fenologia, asi como también de los diversos tipos de
manejo que pueden ser realizados en el Chaco y a nivel
nacional. Expuso sobre densidades, mapeos y periodos
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criticos que sufre el maiz. Entre los
items desarrollados, explicé sobre
los puntos criticos existentes en la
region para la siembra de maiz. Re-
cordd la importancia de conocer
las fechas mas recomendadas para
iniciar la siembra. El Chaco tiene
mucho por crecer, pero también re-
quiere conocerlo. En ese punto, in-
dic6 como relevante realizar un ma-
peo del déficit hidrico que se sufre
localmente vy, de esta forma, poder
recomendar los mejores materiales
para que estos brinden los rendi-
mientos Optimos, asegurd. Segln
reportes tomados de cosechas de
las cooperativas, los ultimos cuatro
anos fueron estables, pero todavia
se debe trabajar para incrementar
en densidad de plantas y saber cua-
les son los mejores hibridos y las
fechas mas recomendadas para su
posicionamiento. “Estamos viendo
que los resultados promedios de
ensayos pasaron el umbral de los
9.000 kg para el Chaco. Resultado
importante, pero podemos crecer
mucho mas. Esperamos estabilizar a
los materiales comerciales que ten-
gamos establecidos ya para el Cha-
co y alli podremos tener una mejor
respuesta” expreso. En la segunda
disertacién, abordé la tecnologia
Power Core Ultra. Lograda especifi-
camente de la union de Power Core
mas la tecnologia Vip3A. Comento
sobre el aporte de la biotecnologia,
el monitoreo de plagas y su manejo
integrado. En la actualidad se obser-
van que todas las tecnologias estan
en un proceso de ataques fuertes
de plagas. Entonces, lo que se bus-
ca es prevenir, monitorear para
recomendar un manejo adecuado.
Actualmente Corteva se encuentra
con un ensayo de la tecnologia en la
region y espera contar con resulta-
dos mas definidos que constituyan
una herramienta eficaz para la agri-
cultura chaquena. Por ultimo, Mon-
z6n aprovecho para agradecer a los
organizadores de la exposicién por
la oportunidad brindada para com-
partir informaciones sobre el maiz,
rubro que Corteva tiene mucho que
aportar para este segmento. >

www.campoagropecuario.com.py
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EXPO PIONEROS

la Expo Pioneros

L a Asociacién de Productores de Semillas del Para-
guay (Aprosemp) estuvo presente con un stand en
la Expo Pioneros. La Ing. Agr. Dolia Garcete, gerente de
Aprosemp explicé que el objetivo de la participacién en
la feria fue ampliar el horizonte, explorar un nuevo am-
biente y acompanar a nuestros asociados de la regién
del Chaco que estan produciendo semillas. “Esta region
hay que ir explorando y debemos apoyar el trabajo de los

chaquenos, que en realidad es bastante duro, pero cuyo
resultado estd a la vista, porque con todas las adversida-
des que se tienen igual se desarrolla”, enfatizo.

El gremio semillero aproveché la ocasién para difundir el
“Ill Congreso Paraguayo de Semillas, Il Expo Semillas y |lI
Expo Cienciay Tecnologia de Semillas”, que se desarrollara
los dias 25y 26 de Julio de 2019, en el Grand Nobile Hotel
& Convention Paraguay en Ciudad del Este, Alto Parana.
Garcete informé que la presente edicién lograron pro-
yectarse con la Expo Ciencia y Tecnologia ya que este
“Proyecto es cofinanciado por el Consejo Nacional de
Ciencia y Tecnologia (Conacyt) con recursos del FEEI”.
Con esto se lograra obtener la difusién de los resultados
de las investigaciones que seran publicados mediante el
Il Congreso Paraguayo de Ciencia y Tecnologia de Se-
millas y visibilizados a través del Conacyt, que también
dard un alcance mucho mayor a los trabajos publicados.

gerente de
* Aprosemp.

Ranpar presenta
novedades en Pioneros

anpar se presentd en Pioneros con soluciones
de una decena de marcas. La empresa actual-
mente cuenta con el respaldo de 10 industrias bra-
sileflas y justamente parala Expo Pioneros presenté
la marca Panter, la Ultima incorporacion de la firma,
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de la que ofrece pulverizadores,
rastras, subsoladores y el Terra-
max un descompactador, que
penetra unos 60 cm dentro del
suelo, para mover bien, explico
Thiago Pegorini, gerente comer-

Thiago (il de Ranpar.
pgegrc;r,',r,:g Mencioné que actualmente con
comercial las ofertas que dispone Ranpar cu-
'de Ranpar bren todas las necesidades de los

T productores pecuarios y agricolas.
Entre los mismos se encuentran:
mixer, plataforma de maiz, carretas
graneleras, sembradoras, embolsa-
doras e implementos para prepara-
cién de suelo.

Informo ademas que Ranpar cuenta
con una sucursal en Loma plata. El
objetivo de esta infraestructura es
estar mas cerca del cliente. La em-
presa ve al Chaco como fuente de
muchas oportunidades.

Para la adquisicion de las maquina-
rias e implementos, pone a dispo-
sicion de los clientes financiacién
propia y a través de bancos vy las
cooperativas del Chaco.

www.campoagropecuario.com.py



Automaq presente
en Expo Pioneros

A utomaq S.A.E.C.A. particip6 de la Expo Pioneros
que se llevd a cabo del 29 de mayo al 1 de junio en
la sede Los Pioneros del Chaco S.A., en un predio de 45
hectdreas, en el corazén del Chaco Central, en medio de
las tres colonias mas importantes del occidente del pais.
Siendo una gran plataforma de negocios y tecnologia,
estaferiase haconvertido en un verdadero referente de
la produccién nacional y del Gran Chaco Sudamericano,
convocando a mas de 100 empresas participantes, miles
de visitantes y cientos de negocios concretados.
Automaq S.A.E.C.A. con su marca John Deere participé
con un completo stand dando destaque a sus diferentes
soluciones en maquinas, brindando garantias a los clien-
tesy futuros clientes, presentd ala cosechadora S430 en
su aplicacién para cosecha de semilla de pasto, ademas
del lanzamiento de la Fumigadora de la serie M4000,
que fue exhibida por primera vez en la zona., brindando
soluciones a los clientes.

Con su division de neumaticos, estuvieron presente con
la marca lider Michelin, con sus cubiertas para el sector

CENTRO DE OPERACIONgS

Equipo de
Automaq
presente en
la muestra.

JOHN Detns

agricola, motos, camiones y camio-
netas y los neumaticos BFGoodrich
para camionetas.

Como de costumbre, Automaq puso a
disposicién de sus clientes un staff de
especialistas de servicios pararealizar
demostraciones con el simulador de
cosecha, charlas técnicas sobre tec-
nologia en agricultura y sobre la nue-
va serie O de roto enfardadoras.
Otrade las novedades que Automagq
anuncio a los participantes de esta
gran Expo, fue que a partir del 01 de
Junio sera el Gnico distribuidor de
John Deere Agricola en todo el te-
rritorio Chaqueno.

SOBRE AUTOMAQ

JOHN DEERE

Fundada en 1837 por un herrero
pionero del oeste estadounidense
en lllinois, John Deere es uno de los
principales fabricantes de maquina-
ria agricola de Estados Unidos y del
mundo. Conserva su impronta de
calidad que se resume en la frase de
su creador: “Nunca pondré mi nom-
bre a un producto que no encierra
en si mismo lo mejor de mi mismo”.
Automaq S.A.E.C.A,, una firma con
casi seis décadas en el mercado,
no solo comercializa la marca John
Deere como también representa
otras prestigiosas marcas como
Peugeot y Citroén. En su trayectoria
como empresa, Automaq ha demos-
trado un sélido acompafamiento al
desarrollo del pais, brindando so-
luciones integrales para todas las
necesidades de sus clientes y un res-
paldo constante. =>

|m
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Cotripar con novedades
para el agroy la pecuaria

2 T s

n un amplio stand Cotripar exhibié diversa gama de
maquinarias e implementos para la ganaderia y la
agricultura en la Expo Pioneros 2019.
Bruno Vefago, director comercial de la firma, y su equi-
po brindaron la mejor hospitalidad a los visitantes a
guienes orientaron sobre los detalles de las diversas
tecnologias que esta empresa ofrece para dar soporte
al productor agricolay pecuario.
El empresario también valoré su apuesta por la feria, en
efecto son auspiciantes de la misma. “Somos auspician-
tes de esta Expo como muestra de la importancia que
tiene para la empresa la region chaquefa”, dijo.
Entre las novedades destacd la mega enfardadora
Krone BIG Pack 870 HDP Multibale. Mencioné que
este modelo celebra los 25 afios desde la creacion de
la primera maquina de este tipo de la fabricante Kro-
ne de Alemania. “Después de 25 afios de mejoramien-
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Bruno Vefago,
director
comercial de
Cotripar.

to constante estamos con esta ma-
qguina en el Chaco”, expreso.

Esta maquina colecta el material, pica,
hace fardos pequerios, junta y poste-
riormente la transforma en un fardo
gigante. El fardo de gran porte permite
aprovechar mejor lalogistica, logrando
mas kilaje sobre un camién que con los
fardos cilindricos. Después de bajar
el fardo en el piso, se puede cortar en
varios pedazos, solo soltando los hilos,
con lo cual facilita el transporte inter-
no. “Esta maquina ofrece la facilidad
increible y ahora estamos poniendo a
disposiciénde los productores chaque-
fos. La misma también tiene internali-
zada la bascula que le permite medir,
ademas ofrece medidor de humedad
para hacer el enfardado en el punto
exacto. Son todas las tecnologias que
traemos de Alemania para Paraguay,
para producir cada dia mas’, dijo.
Otras ofertas de Cotripar durante
la feria fueron: la picadora de forra-
je de Krone, la mayor del mercado
con 700 HP, vagon forrajero de 20
metros cubicos, que es algo para los
productores grandes.

PARA AGRICULTURA

Para la agricultura Vefago destacé
el pulverizador stronger de Kuhn.
El mismo es de 36 metros de barra
y puede llegar a 40 metros. “Para las
extensiones grandes que se tienen
en el Chaco, la stronger es una gran
maquina, que hacer posible un gran
trabajo y mas agil”, dijo.

www.campoagropecuario.com.py



productos y orientaciones

T ecnomyl aprovechd la plataforma de la Expo Pio-
neros para exponer sus productos para el agroy la
ganaderia, ademas de instruir a los visitantes sobre la
importancia de la calidad de las formulaciones.

La licenciada en Quimica Pura, Patricia Fernandez del
area de investigacién y desarrollo de Tecnomyl, rea-
lizé la demostracion para identificar la calidad de las
formulaciones e informd sobre los efectos de la malay
buena calidad de las formulaciones en la aplicacion de
los defensivos agricolas.

Informé ademas sobre los coadyuvantes recientemente
lanzados en el mercado como es el One Drop y el Spill Drop.
Los mismos mejoran la aplicacion, tienen excelente accion
antiderivay ofrece cualidades que sonideales parala region.
Por su parte, el Ing. Jorge Caceres, auxiliar técnico co-
mercial de Tecnomyl, destacé los herbicidas recomenda-
dos para los campos ganaderos, entre los que menciond
al Bushkill, Arrange y Temible. Los mismos son conocidos
en el mercado. También destacé el Seed Pack, para sojay
maiz, que contiene cuatro productos sumamente eficien-
tes. Posicioné ademas el herbicida Sendero, indicado para
limpieza de alambrado, de prolongada residualidad que
garantiza unos 5 meses de alambrado limpio.

Setac con los
nuevos y conocidos

S etac estuvo presente en Pioneros demostrando la
apuesta por los productores chaquefios. Como nove-
dad presenté la marca Inroda, cuyo producto en destaque
fue el escarificador de 7 lineas, explicd Jorge Arce, gerente
de la sucursal Setac de Fernando de la Mora. Esta nueva
marca incorporada a la gama de Setac, es de procedencia
brasilefa. La misma ofrece implementos para preparacion

de suelo y mantenimiento de pasturas. Ademas, como ya
es habitual, Setac exhibié gran variedad de productos de
las tradicionales marcas que representa como: Nogueira,
Akron, Yomel, Agritech, Yanmar, Hook y Bambozzi.

PROMOCIONES

Durante la Expo ofrecié precios muy accesibles con finan-
ciamiento propio, ademas de alianzas con diferentes ban-
cos, el Fondo Ganadero vy las tres cooperativas del Chaco.
“Estamos buscando la forma apropiada de apoyar a los pro-
ductores que estan sufriendo por el tema climatico”, dijo. =»
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DVA con soluciones para
cada etapa del cultivo

VA formé parte de la Expo Pioneros 2019 don-

de presento las soluciones para varias etapas de
los cultivos agricolas. Entre ellos difundié sus ultimos
lanzamientos para el mercado.
El Ing. Agr. Alcides Vera, responsable de desarrollo
técnico de DVA Paraguay, comentd que la empresa
viene trabajando en varios segmentos de la produc-
cién agricolaenlo que se refiere ainsumos. Entre esos
segmentos destacé el Manejo y Control de malezas
como primero. En estos apuntan al control de las plan-
tas dafiinas desde el banco de semillas, para ello dis-
pone de un herbicida pre emergente, el Predecesor,
que tiene tres ingredientes activos y dos mecanismos
de acciones diferentes. “Para el manejo de malezas,
DVA propone buenas herramientas, considerando
que es muy dificil lograrlo”, expresé Vera.
En el segundo segmento presenta soluciones para
“Tratamiento de Semillas” para soja, trigo, sésamo,
mani, chia y otros cultivos para el Chaco. Los pro-

ductos para tratamiento disponen
también de micronutrientes, con
lo cual suple la necesidad que tie-
ne el suelo chaquefo.

Menciond que el tercer segmento
en el cual trabaja DVA es el “Mane-
jo Fitosanitario”, en el cual dispone
de fungicida e insecticida. En este
ambito la compafia mantiene una
constante investigacién para que
los productos estén a la vanguar-
dia. El cuarto segmento que resalté

Alcides Vera,
responsable
de desarrollo

técnico

de DVA Vera “Los Coadyuvante”, de los que
Paraguay. dispone varios tipos para mejorar la
? “ s e

calidad de aplicacién.

El ingeniero Alcides Vera comenté
que DVA dispone de varios nuevos
productos que estara lanzando para
la proxima campana. “En DVA esta-
mos en constante movimiento para
traer soluciones agricolas inteligen-
tes”, dijo.

Ecoservice, presente
con soluciones

a firma Ecoservice estuvo presente durante la

muestra en Pioneros del Chaco. En la oportunidad,
Ronald Harms, representante comercial, manifesté so-
bre los productos que proponen para los productores.
La firma cuenta con geomembranas para encarpado de
tajamares, reservorios, tanques. Asimismo, disponen
de bateas de plastico para animales, faciles de armar
para que los clientes puedan contar con un producto
listo para un engorde rapido, menciond. Ademas, co-
mento que las carpas que disponen son especiales para
los terrenos arenosos, para impermeabilizar los terre-
nos y en donde laempresa es especialista en las coloca-
ciones. Desde su casa central, ubicada en la ciudad de
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Limpio, y la sucursal en Filadelfia atienden las necesi-
dades de los productores. >

www.campoagropecuario.com.py
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PERFECT ruiz=

TRATAMIENTO DE SEMILLAS

B

Contiene:

BASTIONZ= ASCOFOL c.mo== NODDVA =
GO FURTHER. TOGETHER

(

20 HAS.DE SOJA CON UNINICIO PERFECTO

Perfect es una solucién en caja con la sinergia de tres productos para ser un tratamiento de semillas perfecto.

BENEFICIOS:

» Proteccién eficaz contra insectos y enfermedades.

« Facilidad de uso y calibracién por la combinacién de los terapicos en un solo producto: BASTION.

 Nodulacién éptima de las raices, con un inoculante larga vida, de alta concentracién de células.

« Estimulo inicial por la presencia de hormonas de crecimiento en forma balanceada proveniente de los
extractos de algas marinas.

» Maximo aprovechamiento de la Fijacién Biolégica del Nitrégeno, ya que hay una alta concentracion
de Co y Mo que junto con el inoculante hacen una asociacénperfecta.

NODDVA= . s pmmmmmoe- BASTION =
1VEJIGA E E 2,51s.

Thiametoxam 30% + Fipronil 17,5% +
Metalaxyl-M 1,5% + Fludioxonil 1% FS
Dosis: 250cc/ 100 kg de sem.

(Bradirhyzobium japonicum)
Dosis: 50cc/ ha en Pack.
Contiene 2 Its (20 dosis)
Con protector incorporado

ASCOFOL CoMo =
Er

. FERTILIZANTE
Una cajade
Perfect full3

es una solucién

2[ts.

Extracto de algas con alta carga de Co
y Moy un adicional deKy S

Dosis: 200cc/ 100 kg de sem.

Extracto de algas mds
15 Co + 150 Mo + 18 85 K*0 +13 05 S (g/1)

para 1000 kg de
semillas de soja

Contribuye a la fijacién simbiética del Nitrégeno (N). actia como regulador hormonal.
Estimulador de crecimiento radicular. Adicionalmente esta enriquecido con potasio (K) y azufre (S)
indispensables para el crecimiento radicular.
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H. Petersen con
propuestas de referencia

L a empresa H. Petersen se presentd en la segunda
edicién de la Expo Pioneros con sus propuestas de
referencia en maquinarias agricolas con la marca Case
IH y para el sector de la construccién la renombrada
marca Caterpillar y SEM.

Las ofertas fueron variadas en el stand de esta empre-
sa que ya lleva anos trabajando en el Chaco paraguayo,

donde sus servicios son conocidos
y valorados por los lugareios, con
asistenciay repuestos a la orden del
dia para los clientes.

La feria también les permitié un
dialogo constante con los produc-
tores para el intercambio de con-
sultas sobre los equipos, planes
financiaciéon y promociones atrac-
tivas.

De la marca Case IH estuvieron en
exhibicion tractores agricolas de la
linea Farmall y Puma desde 75 HP
hasta 230 HP, duales.

En la linea Caterpillar se presenté la
pala cargadora 914K, ideal para tra-
bajos diversos en campos, que llamo
la atencién del publico presente.
También de CAT fue expuesta la
mini excavadora 303.5, para traba-
jos de zanjeo y excavaciones, segln
necesidad de cada campo.

De lalinea SEM estuvo la pala carga-
dora de gran porte 656D, ideal para
trabajos de produccién y limpieza
de campos. Es la pala cargadora mas
vendida en la region, informaron en
la empresa.

Marangatu Insumos Agricolas
con maices Novaceres

M arangatu Insumos Agricolas llevé a la Expo Pio-
neros la linea de maiz Novaceres. Pertenece a la
empresa de mejoramiento genético de Paraguay del
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mismo nombre. “Es la primera em-
presa de mejoramiento paraguayo
que entré también en Brasil. Toda
la tecnologia se desarrolla aqui y
alld solo la comercializa”, comen-
taron Ricardo Gratieri y Jonathan
Correa, responsables de ventas de
Marangatu.

Informaron ademas que el trabajo
de esta empresa en investigacion
en maices empezé hace 14 afos y
actualmente disponen de cuatro
hibridos comerciales. Este afo se
lanzard el quinto pero en el campo
hay mas de 700 hibridos precomer-
ciales en desarrollo.

Son todos hibridos simples con alta
adaptabilidad que le confiere exce-
lente sanidad y productividad.

“El campo de produccién esta en
Canindeyu, en la Colonia Kuman-
da Kai”, expreso.

www.campoagropecuario.com.py



Volendam Maderas presenté
sus productos industriales

V olendam Maderas por primera vez en la Expo Pio-
neros. El Ing. Agr. Luca Serrati, de la Industria Fo-
restal Volendam, destacé las nuevas propuestas que lle-
g6 desde el departamento de San Pedro,de lamanode la
Cooperativa Volendam al Chaco Central.

Durante la feria fueron expuestos postes de eucalipto
impregnado y madera aserrada de eucalipto impregna-
do. “Tenemos dos tipos de productos y queremos am-
pliar a nuevas lineas, queremos empezar a trabajar con
cortes especificos de madera aserrada, queremos traba-
jar también con pino impregnado”, comentd Serrati.
Como uso alternativo también presentaron muebles de
eucaplito. “Estamos trabajando también en la opcion de
muebles de eucalipto, sean impregnados para exteriores
o sinimpregnar para interior.

Serrati comenté que la Planta Impregnadora de la Coope-
rativa Volendan empez6 a operar hace dos meses. Actual-
mente produce entre 5 a 10 metros cubicos por dia, que en
postes de 2,2 metros significa entre 200y 400 por dia, pero
el potencial de la planta en un turno es 2.000 postes por dia.

VENTAJAS Y COSTOS BENEFICIOS

Menciond que los postes impregnados de Volendam brin-
dan una garantia de 15 afos, sea enterrado o bajo agua.
A laintemperie puede durar de entre 20y 25 aios o mas.
Entre las ventajas de estos productos destacé que es
una fuente renovable, ya que son productos de refo-
restacion, frente a una madera nativa. En comparacion
a otros materiales de construcciéon como el concreto, el
eucalipto en su proceso de desarrollo tiene la ventaja de
que captura carbono, otros materiales de construccion
sin embargo queman carbono. =>

Luca
Serrati, de
la Industria
Forestal
Volendam.

Vicentin

PARAGUAY S.A.

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar
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recomendaciones oportunas

PSA por primera vez se presenté en la Expo Pione-
ros. Durante la feria expuso el nutrido portafolio
de marcas propias y de sus aliados BASF y Syngenta.
El Ing. Agr. Fabian Pereira, director comercial de GPSA,
puso a disposicion de los productores de la region la
paleta completa de fungicidas, insecticidas, herbicidas,
tanto de Syngenta como de BASF. También los fertili-

zantes foliares de la marca Gama,
defensivos agricolas GPSAy lalinea
de semillas de GPSA.

Como semillerista destacé a las va-
riedades Credenz entre las mejores
adaptadas en el Chaco y expresé
que tiene un potencial enorme para
laregion.

En otro momento, el empresario
destacé la incursion de los pro-
ductores ganaderos en la agricul-
tura en el Chaco. “Para nosotros la
inversién en el Chaco ya empezd,
muchos ganaderos estan creciendo
muchisimo en el desarrollo de uni-
dades agricolas y uno de los ejem-
plos destacados es el de la Estancia
Amapola, con la que contribuimos
en orientacién y contactos para lo-
grar los servicios”, dijo.

Mencioné que los productores pe-
cuarios del Chaco estan apostando
por la agricultura para recuperar
suelos degradados y otros para con-
seguir un equilibrio pleno en el mar-
co de una produccién sustentable.
Aproveché la ocasion para valorar
la feria y expresar la satisfaccion de
formar parte de ella.

Tape Ruvicha de nuevo

en la Expo Pioneros

na vez mas Tape Ruvicha dijo si a la Expo Pioneros

donde llevé diversas novedades. De la linea New
Holland destacé la cosechadora CR y los tractores de la
linea T7, con tecnologia el semi Power shift.
El Ing. Santiago Chévez, gerente de Tape Ruvicha, su-
cursal Loma Plata, destacé que estas maquinas ya es-
tan trabajando en la regién. La presentada en la feria
fue la cosechadora CR 8.90, con doble rotor con plata-
forma draper que van desde 30 hasta 40 pies. Cuenta
ademas con piloto automatico, sistema inteligente de
cosecha y sistema de limpieza. “Los productos cose-
chados con esta maquina van directamente a los puer-
tos de embarque, ya que evita hacer la limpieza y el
secado en el silo”, dijo Chavez.
Comenté que durante la feria presentaron la oferta
especial promovida por la fabrica, que es la garan-
tia extendida. Con esto, la garantia que inicialmente
para los tractores era de un afo, sin limite de hora,
ahora se extiende hasta el segundo afo, con garantia
de cajay motor.
Destacé ademas el servicio de posventa. Para la re-
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Santiago
Chavez,
gerente de
Tape Ruvicha,
sucursal
Loma Plata.

gion a través del servicio técnico
de Loma Plata y el soporte de Ciu-
dad del Este.

PILOTOS AUTOMATICOS
Comenté que también ofrecen pilo-
tos automaticos para cualquier mar-
ca, porque a través de New Holland
cuentan con la representacién de
Trimble en Paraguay.
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Kurosu & Cia. presento

maquinarias de linea amarilla

K urosu & Cia. y John Deere tuvieron una gran parti-
cipacién en la Expo Pioneros, desde el 29 de mayo
hasta el 1 de junio del 2019. En su stand se ha posicio-
nado el concepto de “linea amarilla”, presentando la
gama de maquinarias John Deere para la construccion
y actividades agropecuarias.

Durante la muestra, se ha participado con demos-
traciones dindmicas, mostrando las bondades de
las maquinarias John Deere y toda la productividad
qgue ofrecen al cliente, se mostraron la Excavadora
210GLC, la Pala Cargadora 544K-I1l con su exclusivo
sistema de acople rapido y la Minicargadora 320G con
accesorios Worksite Pro™ muy Gtiles y eficientes para
diferentes actividades.

Mario Benitez, Jefe de Ventas, comenté que la linea
de equipos es muy demandada para la zona, sobre
todo para mantenimientos de caminos y reparacio-
nes. Asi mismo, se cuenta con la opciéon de alquiler
de equipos “Kurosu Rental”, ofreciendo equipos fia-
bles, debidamente inspeccionados, con servicio y
soporte in situ, y servicio periédico ya incluido en la
tarifa del alquiler.

Ademads, contamos con un Departamento de Solu-
ciones Integradas, para brindar no solo maquinarias
sino el abanico completo de tecnologias y posventa,
todo esto siempre con atenciéon profesional, sefalé
Benitez.

Estas tecnologias incluyen el Sistema de Monitoreo
JDLink™, con el cual el cliente puede acceder desde

el celular o computadora, a informaciones precisas de
su maquinaria y el trabajo desarrollado en el campo o
activar alertas, lo cual es fundamental para la toma de
decisiones.

Cabe recordar que entre las diversas soluciones
de maquinarias de construccién, Kurosu & Cia.
también brinda facilidades para adquirirlas, ya sea
a través de bancos locales o con Financiamiento
John Deere.

Todo esto con un servicio posventa calificado, en la re-
novada Sucursal de Loma Plata.

Tafirel Paraguay

con sus propuestas

W Ty

B3 TAFIRE,

afirel Paraguay se presentd por primera vez en la
Expo Pioneros con su nutrido portafolio de defen-
sivos agricolas. Victor Sosa, responsable de Tafirel Para-

guay, destacé la Expo Pioneros y el potencial del Chaco
para la produccioén agropecuaria.

Entre las propuestas de la empresa destacoé los insu-
mos para el control de malezas en pasturas y otros
cultivos, ademas funguicidas y bioestimulantes para
los cultivos extensivos sean: soja, maiz, mani, chia,
etc.

“Tafirel tiene una amplia gama. Hoy contamos con un
portafolio interesante, que abarca todos los cultivos y
también las pasturas”, dijo

Entre las ofertas destacadas estuvo el Pack-alam-
brador, que comprende herbicidas para limpieza de
alambrados con mayor residualidad, el mismo permi-
te mantener el alambrado limpio con dos aplicacio-
nes al afo.

Entre los productos para la regién destacé el Piclorex
con Full Color para el control de malezas arbustivas y de
hojas anchas en pasturas. El pack permite controlar la
maleza hasta 10 kilémetros. >
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sector agricola-ganadero

tra de las firmas que acompaia el desarrollo en

el Chaco es CGS que, desde hace mas de dos dé-
cadas viene representando y comercializando la linea
completa de lubricantes YPF. Felipe Paez, del departa-
mento de Ventas de CGS, atendié y orienté a los visi-
tantes quienes llegaron hasta la tienda instalada en el
predio de la Expo Pioneros 2019. “Somos representan-
tes de Lubricantes YPF en todo el territorio paraguayo
y después de unos anos trabajando en la regién, conjun-
tamente con las cooperativas, hemos obtenido volumen
muy importante de ventas en todas las areas. Hemos
observado un constante crecimiento en el Chaco y por
tal motivo venimos desarrollando e incrementando un
importante acompanamiento a nuestros distribuidores
zonales y de esta manera llegar a los socios, clientes y
consumidores finales con nuestros productos”, indico.
Hizo una menciéon expresando que la firma CGS viene
realizando a través de las cooperativas una fuerte pene-
tracién y acompanamiento en el desarrollo de la zona,
haciendo foco en la agricultura y la ganaderia del sec-
tor. En el mismo evento, se expusieron productos de la
linea ELAION para vehiculos nafteros; GNC, para diésel
ligero. Asi también la linea EXTRAVIDA XV para diésel
pesado. El principal objetivo al participar en dicha expo-
sicién es llegar a los productores con una comunicacién
mas directa con los productos de alta gama ya men-
cionado. Luego han desarrollado una charla dirigida al
sector, realizando una fuerte comunicaciéon de marca
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Fachada del
local de CGS
ubicada sobre
la avenida
Madame Lynch
en Asuncion.
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y dentro de la misma se ha focali-
zado en el producto EXTRAVIDA
XV100, XV200, XV300, XV400 y
XV 500, los cuales se adecuan ex-
celentemente al sector por sus va-
riadas viscosidades y asi también a
las maquinarias agricolas de ultima
generaciéon. Cabe recordar que los
productos YPF son producidos en
la planta de Ensenada, Buenos Aires
(Argentina). Su comercializacion
llega a otros paises. Ademas de sus
filiares en Brasil y Chile; cuenta con
distribuidores comerciales en Pa-
raguay, Bolivia, Uruguay, Ecuador y
Perd, logrando asi una importante
coberturaen laregion.
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gama completa de Valtra

R ieder & Cia. dijo si ala Expo Pionerosy se presenté
con la completa gama de Valtra. Francisco Rojas,
gerente comercial de Valtra, destacé varios lanzamien-
tos en la linea de tractores liviana, mediana y pesada.
“Todas tienen diversas transmisiones, desde las meca-
nicas, hasta las power shift, ademas de la mejor tecno-
logia que incorporan pilotos automaticos en todos los
modelos como opcion”.

Otro lanzamiento es el tractor T 250, cuenta con una
caja CVT y transmision continuamente variable, que se
conecta al motor y permite optimizar el uso de combus-
tible. “Con esto lo Unico que tiene que hacer el operador
es determinar la velocidad con que quiere trabajar y a
partir de alli, el tractor hace el trabajo solo. Esta tecno-

logia esta logrando un ahorro entre 30y 35% en algunos
casos, que realmente es mucho”, destaco.

Rojas comentd ademas que Valtra completa la oferta
con su gama con plantadoras de granos gruesos y finos.
También dispone de pulverizadores y cosechadoras. Dijo
ademas que Valtra esta presente hace 35 aios en la zona,
donde siempre se caracterizé por tener productos senci-
llos y robustos, con bajo consumo de combustible.
Mencioné que Rieder & Cia. ofrece financiacién propia de
3y 4 ainos. También tiene convenios muy buenos con ban-
cos Yy en el Chaco Central con las cooperativas. “Nos adap-
tamos al tipo de productor y a su flujo de ingresos y prepa-
ramos un plan acorde a la necesidad de cada uno”, dijo.
También destaco los mejores posicionamiento que Val-
tra estd ocupando con los tractores en el pais. Expresé
que el impulso de la preferencia es producto del mejor
servicio posventay la diversificacion de su gama.

En el stand de Rieder & Cia. también se expuso vehiculos
Renault y Volvo y maquinarias pesadas Volvo.

Francisco
Rojas,
gerente
comercial de
Valtra.

DLS con el pleno de
su paquete tecnoldégico

e la Sobera dijo presente a la segunda edicién
de la Expo Pioneros donde desplegé toda la tec-
nologia para el sector agropecuario. Roland Thiede,
subgerente de Maquinarias Agricolas, destaco la
organizacion de la feria y la gran oportunidad que la
misma constituye para demostrar todo el paquete

tecnolégico que ofrecen como empresa y como mar-
ca Massey Ferguson.

Mencioné que las ofertas en maquinarias van desde la
siembra hasta la cosecha. “Massey Ferguson tiene equi-
pos para siembra, para granos gruesos y granos finos.
Estamos presentando maquinas con tecnologia de dis-
tribucion mecanicay distribucion neumatica”, explico.
También se presenté los pulverizadores Massey Fergu-
son de 2.500 y 3.000 litros, con diferentes medidas de
barras, chasis flexible, un modelo sumamente econémi-
co, que lo convierte en un pulverizador mas eficiente,
dentro de cada categoria.

No pudieron faltar las cosechadoras, de las que Massey
Ferguson cuenta con las hibridas y axiales. “Aqui estamos
mostrando maquinas con plataforma draper, que hoy en
dia es la tendencia para granos, asi también nuestra gama
completa de tractores, desde los mas pequenos hasta el de
370CV,deorigenfrancésy lalineade henificacion’,explico.
Thiede destaco que DLS tiene el propédsito de ofrecer
toda la facilidad a todos los productores. Cuenta con
planes de financiacion propia y a través de bancos, y
para la regién chaquefa con las diferentes cooperati-
vas. Ademas durante la feria brindé las mejores ventajas
para los productores. =>
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Agricomseeds
con sorgo y maiz

a Companiia Agricomseeds llevd sorgos y maices ala
feriade Pioneros. La Ing. Patricia Morel, responsable
técnico de la empresa en Paraguay, explicé que por pri-
mera vez participan en la feria y llevaron sus propuestas

validas en sorgos y maiz para la regién. Entre los sorgos
se destacd el Agri 002E, un hibrido conocido como el Gi-
gante Boliviano, ya que puede llegar alos 5 metros y me-
dio de altura. Propuesto para cobertura y ensilaje. “Con
este material actualmente aqui en el Chaco estamos
obteniendo entre de 80.000 y 100.000 kg por hectarea”,
primer y segundo corte respectivamente expreso.

Este material estd muy bien adaptado en el Chaco, jus-
tamente por su origen que es el Chaco Boliviano, tiene
muy buena calidad bromatolégica éptima materia seca,
excelente digestibilidad y palatabilidad.

En maiz resalté el Agri 340, que tiene la tecnologia Lea-
dGrain que duplica el nimero de nucleo del marlo de la
mazorca, teniendo asi de 20 hileras hasta 28 hileras.
Morel informé que LeadGrain es un evento de rendimiento
gue hace dos afos fue lanzado a nivel mundial y el Agri 340
es el Unico hibrido en el mundo que tiene ese evento. “Este
material aumenta hasta 30% el rendimiento en el campo
del productor. Es grande la diferencia entre una mazorca
normal de 14 a 16 hilerasy lamazorca del Agri 340de 20 a
28 hileras. Otra propuesta de maiz fue el Tropi 101, un hi-
brido convencional indicado para la produccién de ensilaje
y granos, caracterizado por su rusticidad y bajo precio.

Big Dutchman y AD Soluciones

en la Expo Pioneros

aempresa Big Dutchman por primera vez formé par-

te de la Expo Pioneros donde llevé propuestas para
instalacion de equipamientos para explotacién porcina
y avicola. Sergio Matavos, gerente de Ventas de la firma,
explicé que Big Dutchman es una empresa alemana, con
mas de 80 ainos de trayectoria en el mercado mundial.
Esta presente en mas de 100 paises y su tarea consis-
te en el desarrollo de ingenieria, disefio y equipamiento
para cria de aves y cerdos. “En Paraguay tenemos la po-
sibilidad de desarrollar proyectos llave en mano para la
cria de diferentes animales”, expreso.
Big Dutchman es la marca de primera posicion mundial
en el rubro, en facturacién y en tamaiio. En Paraguay es-
tan proveyendo los equipamientos a través de una alianza
comercial con AD Soluciones Industriales. Comenté que
estan instalados en Paraguay hace 9 meses, cuentan con
oficinas en Asuncion y Ciudad del Este, y ya tienen expe-
riencias en una granja de produccién porcina en Bella Vis-
ta, Itapua. Lamismaimplementa el sistema de alimentacion
liguidaconunas 1.200 vientres . Ademas hay otro proyecto
encaminado para 5.000 vientres, también en Itapta. Men-
ciondé que el mercado del Chaco les parece sumamente in-
teresante y pueden aportar con sus tecnologias.

AD SOLUCIONES INDUSTRIALES
Alberto Diez, funcionario de AD Soluciones Industria-
les, explicd que estan presentes en la Expo Pioneros por
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segunda vez. Esta empresa desarrolla proyectos indus-
triales, desde la asesoria hasta la puesta en marcha de
los proyectos. Comenté que el acercamiento a Big Dut-
chman fue ante la necesidad de contar con una industria
que les diera la confianza suficiente a los proyectos que
desarrollan,y que sus clientes tengan suficiente valor téc-
nicoy asi pudiera dar unasalto tecnolégico en el mercado.
Destaco que la relacion entre ambas empresas es estra-
tégica, ya que para AD es vital contar con este tipo de
aliados que den soluciones a los proyectos que laempre-
sa asuma con los clientes directamente. “Ellos nos acom-
pafian y nos dan la solucién técnica para los proyectos
y esto es lo que realmente es importante y da el valor
agregado a una relacion como esta”, dijo.

Alberto Diez,

& ,-,h - funcionario de
A1 14" mdn AD Soluciones
Industriales y
Sergio Matavos,
gerente de

__ Ventas de Big
" Dutchman.
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Tracto Agro vial con amplia
oferta y novedades

T racto Agro Vial se presenté en la Expo Pioneros
con amplia gama de maquinarias e implementos.
Santiago Pefa, gerente de ventas de maquinarias
agricolas del Chaco, destacé entre las expuestas a la
linea completa de mixers y procesadores de fardos.
Ademas de plantadoras, tolvas graneleras, embolsa-
doras de granos, extractora de granos y otros. “Con-
tamos ademas una linea completa para henolaje, con
roto enfardadora que tiene la capacidad de picar y
encintar fardo. También la enfardadora que tiene la
capacidad de encintar fardos himedos para hacer
henolaje, que es una nueva tecnologia que ya se esta
aplicando”.

Enlalinea de mixers presentd las marcas Tatoma de Es-
pafa, Montecor de Argentina y JF de Brasil, brindando
de esa manera alternativas diversas al productor. En
plantadoras estuvo los productos de la marca Baldan
de Brasil. Para el embolsado de granos estuvo la oferta
de la marca Richiger de Argentina. Las rastras e imple-

o

mentos para movimiento de suelo
fueron de las marcas Tatu Marche-
sany Baldan.

PRECISION

Mencioné que la empresa esté in-
corporando constantemente nue-
vas tecnologias. Una de las mas
recientes es la linea Agres para la
agricultura de precision.

Otro lanzamiento fue el Sistema
de Monitoreo Remoto de Granos
en Silos Bolsa, que sirve para con-
trolar el grano. “Son censores que
se colocan en el silo bolsa y van
monitoreando el estado del pro-
ducto a tiempo real, con lo cual la
informacion va a una nube y de la
nube el interesado varevisando en
cualquier parte del mundo.

Esta empresa también retomé la
distribucion de los pulverizadores
Metalfor, de los que ofrecié opcio-
nes autopropulsadosy de arrastre.
En cuanto a financiamiento, Pefa
comenté que la empresa ofrece fi-
nanciamientos propios, a través de
todos los bancos de plaza del pais y
con todas las cooperativas. Esta em-
presaactualmente representa a mas
de 110 fabricas del mundo.

Destacé que Tracto Agro Vial, firme
a su slogan. “Su mejor aliado en el
campo, también ofrece repuestos
originales de varias marcas”.
Dispone ademas de las maquinas
viales Shatui de procedencia chi-
na, la linea completa de tractores
Foton desde 25 hasta 130 HP de
potencia. CA
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EMPRESARIAL

logia de aplicacién y compartieron
la experiencia desarrollada en Ar-
gentina. Ademas realizaron demos-
traciones practicas sobre el manejo
correcto de los defensivos agricolas
y el control de la deriva durante la
aplicacion aérea.
La Ing. Agr. Liz Rojas, directora eje-
cutiva de CAFYF, explicé que en el
marco del convenio entre CAFYF y
el Senave se determiné la necesidad
de llevar adelante esta capacitacion.
Fue orientado para los aplicadores
habilitados por dicha instituciéon
reguladora y el objetivo fue ofrecer
una nocién general sobre las Buenas
Practicas Agricolas en aplicaciones
aéreas, en forma tedricay practica.
pu ° Durante la capacitacion, el Ing. Agr.
Federico Elorza, coordinador téc-
Buenas practicas ‘oedss memea
° o - p= responsable de los defensivos agri-
I colas. “Es importante usar bien los
e n a p ICa C I o n a e rea productos y usar correctamente la
tecnologia de aplicacion para evitar
inconvenientes al ser humano vy al
El Uso Responsable de Fitosanitarios para ambiente’expreso.

aplicadores aéreos fue el eje de la capacitacién Entre las recomendaciones del pro-

. . . . . fesional técnico de CASAFE estuvo:
promovida por el Servicio Nacional de Calidad y |, jiar 1a aplicacion posterior a las

Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave), CropLife indicaciones de un ingeniero agré-
Latin América y la Camara de Fitosanitarios y nomo; realizar una lectura de las

Fertilizantes (CAFYF) el pasado 19 de junio. La Stiguetas de los productos fitosani-
tarios que indican cémo trabajar de

jornada tedrica y practica dirigida a aplicadores y  manera éptimay usar los equipos de
autoridades fue en el Hangar de Facundo Larrea, en  proteccion personal. _
la ciudad de San Juan, departamento de Misiones, ~ 12mbién destacé la importancia de

realizar el lavado de los envases

Federico Elorza, coordinador técnico ~ Vacios de los defensivos agricolas
as orientaciones estuvieron
L a cargo de especialistas de
la Cdmara de Sanidad Agro-

de CASAFE, durante la presentacion.
pecuaria y Fertilizantes (CASAFE)
de Argentina, integrados por el Ing.
Agr. Federico Elorza, coordinador
técnico de CASAFE; Ing. Agr. Maria
Sol Mufoz, asistente técnicay el Ing.
Elio Skare, consultor externo.
Las disertaciones fueron sobre: Uso
Responsable de Fitosanitarios y su
Importancia, Lectura de Etiquetas,
Equipos de Proteccion Personal,
Toxicologia y Ecotoxicologia de los
Productos Fitosanitario y Gestién y
Manejo a de Envases Vacios de Fito-
sanitarios.
También capacitaron sobre tecno-
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una vez utilizados. Asimismo realizar las aplicaciones de
manera eficiente para no generar derivas innecesarias y
lograr que el producto llegue al lugar deseado.

MINIMIZAR LA DERIVA

Uno de los puntos fuertes durante la capacitacion teo-
rica y practica fue minimizar las derivas en las aplicacio-
nes. Menciond que la tecnologia de aplicacién permite
generar gotas de manera responsable y para lograrlo es
fundamental el conocimiento. “Es necesario saber cémo
funciona un equipo pulverizador, cudles son las condi-
ciones ambientales en la que se puede aplicar y en las
gue no se puede aplicar”, ejemplificé.

Indicé que para evitar las derivas es necesario trabajar
los dias en que no haya mucho viento, cuando la direc-
ciondel viento sea contraria aunazonasensible, apostar
por gotas grandes para que no sean arrastradas por el
viento, y que aquellas gotas finas que se generen vayan
por un lado contrario a la zona sensible. “Hay una serie
de pautasy cuestiones que se pueden seguir, justamente
para evitar la aparicion de derivas”.

COMUNICACION

Otro punto muy importante que enfatizé el disertante
fue la comunicacion. Es fundamental que si se va a ha-
cer una aplicacién en una zona sensible, como una zona
periurbana, se pongan en contacto con las autoridades
y los vecinos para informarles cuando se va a hacer una
aplicacion.

EXPERIENCIA EN ARGENTINA

Sobre la experiencia en Argentina comenté que desde
hace 6 afios vienen trabajando con la politica de: “Las
tranqueras abiertas del campo”, con la cual invitan a la
gente a que vayan a ver la aplicacion de los fitosanita-
rios, tanto de equipos terrestres como de aviones. Tam-
bién se los hace participar en medir la deriva y a obser-
var una aplicacién bajo buenas practicas. Estamos mas
gue contentos, porque trabajamos con la sociedad de

Momentos de la
demostraciones
practicas y
posterior cierre
del evento.

esos pueblos y creo que es un bene-
ficio para todos”, destaco.

EN LA PRACTICA

Durante la jornada de capacitacién se
demostroé la forma correcta del lava-
do de envases vacios, el uso adecuado
de los equipos de proteccién perso-
nal, cémo se leen las etiquetas, como
secargaunequipoy cerro con las apli-
caciones aéreas y posterior medicion
de laderiva de esta aplicacion.

Al concluir lademostracion, Elorza ex-
plicé que con una calibracién de gota
fina se tuvo 100 metros de deriva y
con una calibracién de gota gruesa se
tuvo 20 metros de deriva. “Esto esta
dentro de los pardmetros correctos.
La demostracién fue solo con agua,
pero con productos y coadyuvantes
es mas pesada la gota, con lo cual se
reducird aun mas laderiva”. CA
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3 PRODUCTOS QUE CONFIEREN

¢ Proteccion contra plagas y
enfermedades iniciales

¢ Nutricion para el buen
desarrollo inicial de las raices

¢ Incorporacion de bacterias
fijadoras de nitrégeno

RayNitro..
Complejo nutricional y hormonal, ya formulado
con CoMo para mayor equilibrio.

Inoculante SOMAX..
Mayor concentracion de Bradyrhizobium japonicum + =&
protectores, para maxima fijacion del nitrogeno. .

Probat Top..
Insecticida con 2 Fungicidas para el
control preventivo y curativo.
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