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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222799

Cel.: 0971401 750

CIABAY

Agricultura en buenas manos

Casa Central

Super Carretera - km 2,5
Hernandarias

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com

e

Casa Central

Av. Mcal. Lépez y Super
Carretera Itaipu - Hernandarias
Telefax: 063122267 -

23502 - 23503
retamozo@retamozo.com.py

A/ UNLIETSA

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parand)
Telefax: 0673 220 414 -
220 997
unijet@unijet.com.py
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& Agrofértil

Avenida San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5 -
Ciudad del Este - Alto Parand, Py.

(©) Tel.: (061) 572 871 - Fax: (061) 572 182 -

@ SAC: Tel.: 0800 115 100 - sac@agrofertil.com.py
agrofertil@agrofertil.com.py
www.agrofertil.com.py
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SILOS Y SUCURSALES

Silo y suc. Morena'i (0983) 580 740

Tolva Ynambu (0983) 581 671

Silo y suc. Naranjito (061) 572 182 / (0984) 102 204
Sucursal Bella Vista (0767) 240 692

Silo y suc. Tirol (0982) 222 999

Silo y suc. Iruiia (0983) 440 366

Silo y suc. Naranjal (0986) 755 928 / (0985) 510 176
Silo y suc. San Cristobal (061) 572 182 / (0986) 404 702

HERBICIDA

Silo y suc. Santa Rosa del Monday (0983) 417 060

Suc. Juan E. Estigarribia (Campo 9) (0528) 222 946

Silo y suc. Nueva Durango (0983) 631 210/ (061) 572 871
Silo y suc. Liberacién (0431) 200 553/2

Silo XT Ypejhii (0983) 616 056

Silo Minga Guazu Km 27 (0981) 900 604

Silo y suc. Santa Fe del Parana (061) 572 871/ (0983) 656 171
silo Pikyry (061) 572 871/ (0983) 581 602

HERBICIDA

Silo y suc. Fortuna (0973) 887 022

Silo y suc. Fortuna I (0983) 580 226

Silo y suc. General Diaz (0983) 153 735

Silo y suc. San Alberto (021) 328 0945

Silo Lapacho (0983) 440 237 / (0985) 717 384

Silo y suc. Colonia 8 de Diciembre (Troncal 3) (0983) 310 870

Silo y suc. Nueva Esperanza (Troncal 4) (0464) 20 040/41 / (0984) 274 021
Silo y suc. La Paloma (0985) 646 767 / (0983) 203 633
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NOTA DE TAPA

AJUSTE HORTICOLA PARA
MITIGAR CUARENTENA

Varios sectores productivos incluyeron medidas para mitigar los
perjuicios colaterales surgidos como consecuencia de la cuarentena
sanitaria y el aislamiento social. Y, aunque hubo que posponer
algunas inversiones e introducir ajustes para enfrentar este escenario,
también se destaco la importanicia de incorporar buena tecnologia e
infraestructura adecuada para cada actividad, como la horticola.
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EDITORIAL

ADECUAR, ANTES QUE PARAR

E s tiempo de ajustes, si bien el campo no puede parar, tampoco puede
actuar de manera intempestiva, sino mas que nunca disefar una
estrategia y aplicar la planificacién para amortiguar el golpe. Si bien llegd
de manera abrupta la pandemia y las medidas de emergencia sanitaria
fueron establecidas repentinamente, habra dafios, algunos irremediables,
pero también es necesario en el caso en que se pueda, trazar el rumbo a
tomar, por mas dificil que sea, para reencauzar el viaje para llegar a puerto
seguro.

Esta coyuntura no es una mas, sino que necesariamente trae consigo
grandes cambios incluso en habitos y rutinas. Volver a lo que se
consideraba la “normalidad”, todavia llevara su tiempo y hay que estar
preparado para ello. Hay buenas sefales que inspiran a no claudicar en el
mensaje positivo, como el buen aifio agricola y otros factores favorables.
Los nimeros finales pueden preocupar. Toda la regién, todo el mundo esté
en un escenario como no se observaba en décadas.

Hablamos de situaciones parecidas a los tiempos de las Guerras
Mundiales o de la Gran Depresién del siglo pasado. La actividad
econdémica estd atravesando todo esto con mucha dificultad. Y ante esto
no queda sino seguir aguantando, pero adecuandose a las necesidades,
con medidas dolorosas pero necesarias. Con lainquebrantable esperanza
gue, por mas largo que pareciera, todo tiene su final. A esperar, bien
pertrechados, ajustados a las restricciones, a que la tormenta pase.
Quietos en la casa, pero sin parar en el campo.

PRODUCCION GENERAL

ARTEMAC .

MARKETING & COMUNICACIONES

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero
Asuncion, Paraguay
Telefax: (021) 612 404 - 660 984 — 621'770/1
Todos los derechos reservados

DIRECCION

Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel.: (0971) 144 805 — (0982) 848 504
direccion@artemac.com.py

EDICION

Noelia Riquelme
editora@campoagropecuario.com.py
noeriguelme@hotmail.es
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Aumento de area, consolidacion de pequenas
fincas y expectativas favorables de rendimiento

C on un ligero aumento de la superficie y con la ex-
pectativa de ajustar los nimeros de la produccién
de soja para arriba, se presento el jueves 23 de abril,
via teleconferencia, un informe preliminar de lo que
arrojé la zafra sojera 2019 - 2020. Organizada por la
Union de Gremios de la Produccion (UGP), la reunidn
virtual tuvo como disertante a su titular, Héctor Cristal-
do, quien basé su presentacién con datos del Instituto
de Biotecnologia Agricola (Inbio). Cristaldo adelanté
gue la superficie bajo cultivo de la oleaginosa cerré en
3.637.511 ha, incrementandose asi en mas de 93,2 mil
ha con respecto a la temporada anterior. Alto Paranj,
Itapua, Canindeyu, Caaguazl y San Pedro encabezan
el ranking top 5 a nivel de departamentos producto-
res de soja de la regidén Oriental, que suman 11 (salvo
Cordillera, Central y Neembucu). Conforme los datos,
Itapua fue el Unico del top 5 en retroceder, aunque sus
27,3 mil ha menos, representd una superficie supe-
rior incluso a lo cultivado en tres departamentos. Por
el contrario, el mayor incremento se dio en Amambay,
con 61,2 mil ha adicionales, para alcanzar 198,4 mil ha
y desplazar a Caazapa para ubicarse en el sexto lugar.
San Pedro igualmente tuvo un importante aumento de
50 mil ha nuevas, asi como Canindeyd, con 28,5 mil ha
adicionales, aunque no variaron sus posiciones. Otro
punto destacado fue la consolidacién de la soja como
rubro de renta en numerosas pequeias fincas, puesto
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gue actualmente representa un 23% del 4rea sembrada
y que suman 41,6 mil explotaciones sojeras con un glo-
bal de 832,8 mil ha. En este sentido, Itapta lidera como
departamento con mayor cantidad de fincas pequenas,
con 367,5 mil ha en este segmento. El top 5 se completa
con Alto Parana (190 mil ha), Canindeyt (101,5 mil ha),
Caaguazu (96,7 mil ha) y San Pedro (46,6 mil ha). Del
volumen producido, dijo que todavia falta afinar cifras,
pero que la expectativa de alcanzar las 10 millones de
toneladas no solo se cumplid, sino que incluso se acer-
caria a las 10,5 millones de toneladas. Adelanté que en
unas semanas mas ya se podrian consolidar los nime-
ros. Finalmente, se abrié el espacio para preguntas y
respuestas para interactuar con los diferentes medios
de prensa que participaron en la ocasién. CA

Molienda de granos en aceiteras

L a Camara Paraguaya de Procesadores de Oleagino-
sasy Cereales (Cappro), al cierre de marzo, presentd
los datos sobre la industria de molienda de oleaginosas
del mes. El gremio sefalé que durante el primer trimes-
tre del ano se procesaron 680,3 mil toneladas de olea-
ginosas, lo que representd un 16,3% menos de lo que se
habia registrado en el mismo periodo del 2019, traduci-
do en unas 150 mil toneladas menos con relacién al pro-
medio de los ultimos tres afios. “Esto se debid principal-
mente al retraso de la cosecha de soja, que repercutié en
la molienda debido a la falta de materia prima. La caida
del trimestre fue menor gracias a las 354,9 mil tonela-
das de soja industrializadas en el mes de marzo, que con
este valor se convirtio en el primer mes donde se consi-
guié superar el registro del 2019. Aun asi, la molienda
acumulada de esta oleaginosa al tercer mes del afio es la
menor de los Ultimos 7 afos”, indicé la cdmara. En tanto,
“la mejora del procesamiento de soja en el mes de mar-
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zo permitié mejorar el aprovechamiento de la capacidad
de la industria en el trimestre hasta el 58%, 16 puntos
porcentuales mas que al cierre de febrero. Aunque sigue
siendo el porcentaje mas bajo desde el primer trimestre
del 2013 y una caida de 11 puntos con relacion al 69%
gue se tiene como promedio en los Ultimos 3 afos. Aun
con un aumento de materia prima disponible en la cam-
pafa actual, el espacio para revertir los nimeros nega-
tivos actuales es limitado y requerira que las industrias
sigan operando a tope en los préximos meses, lo que a
su vez dependera de que se mantengan las condiciones
logisticas para exportar, que ahora ya estan criticas, por
la bajante dramatica de los rios”, anadié. Finalmente se
destacd que la situacion generada a nivel global por el
coronavirus del tipo Covid-19 “plantea un escenario
complejo también para la industria aceitera, que lo viene
afrontando junto a otros desafios como la baja en el ni-
vel de nuestros rios que dificulta la logistica”. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Envios sojeros concentrados en la regidon

as exportaciones de soja estan concentradas en un

91 % en mercados regionales, como Argentina y
Brasil, considerando la mayor facilidad logistica exis-
tente para llegar a estos destinos, segun el informe de
comercio exterior de la CAmara Paraguaya de Exporta-
dores y Comercializadores de Cereales y Oleaginosas
(Capeco) al cierre del primer trimestre del afio. Al res-
pecto, Sonia Tomassone, asesora de comercio exterior
del gremio, comento que al mes de marzo de la presen-
te temporada se exportaron 2,1 millones toneladas, de
cuyo volumen el 85% fue destinado al mercado argen-
tino, mientras que a Brasil, 6%. Para completar el infor-
me, la soja paraguaya tuvo a Rusia (1%) como el tercer
destino mas importante. Otros mercados que registran
movimiento fueron ltalia, Estados Unidos, Senegal y
mercaderia en transito, que representaron 8% del total.
La mayor exportacién a los paises vecinos esta relacio-
nada a la disponibilidad logistica para enviar productos.
Ademas, los mercados de extrazona, principalmente los
europeos, estuvieron sacudidos por los efectos del co-
ronavirus durante el mes de marzo, se anadié. En tér-
minos generales, la salida de soja paraguaya fue 11%
inferior en este trimestre de 2020, comparativamente
al mismo periodo del afio pasado, en el que se expor-
taron 2, 3 millones de toneladas. Tomassone comento
gue la bajante del rio limité una mayor exportacion de
soja durante en marzo. Agregd que en este 2020, por la
demoraen la cosecha, los embarques también sufrieron
demoras, situacién totalmente diferente a afios ante-
riores. El ranking de exportadores de soja es encabeza-
do por la empresa Cargill con un 16% de participacion,
mientras que Glenpar con 13% le sigue en la segunda
ubicacion. Mas atras permanecen ADM (11%), Cofco
(8%), Copagra (7%), Bunge (7%), LDC (%) y Otros (23%).
Segun el informe, mas de 15 exportadores registraron
movimiento en estos primeros tres meses del afio. En
tanto, como dato resaltante, Capeco informé que el
maiz paraguayo presentd diversificacion de destinos
de exportacion, al dejar de depender netamente del
mercado brasilefio en esta Ultima campana. Si bien Bra-
sil sigue siendo el principal destino del cereal guarani,
actualmente concentra el 49% de participacion, lo que
representa un volumen menor en relacién a periodos
anteriores, seglin Tomassone. Ademas se resalté que
el destino de mayor crecimiento en los Ultimos tiempos
fue Corea del Sur, que fue responsable del 19% de la
compra del excedente exportable del maiz paraguayo.
Luego, en tercera ubicacion, aparece Chile (10%), se-
guido por Uruguay (7%), Arabia Saudita (6%), Estados
Unidos (3%) y Vietnam (1%), por citar algunos destinos.
En tanto, de mayo 2019 a marzo 2020, se enviaron unas
3 millones de toneladas de maiz, unincremento de 91%
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frente al periodo anterior, ocasién en que se enviaron
1 millén, 671 mil toneladas. Esto dada la produccién al-
canzaday que se ubicé por arriba de 5 millones de tone-
ladas. En contrapartida, las exportaciones de trigo re-
gistraron una caida de 51,2% al cierre de marzo, segin
otro informe de comercio exterior de la Capeco. Tomas-
sone informd que entre setiembre de 2019 y marzo de
2020 se exportaron 198 mil toneladas del cereal, frente
alas 406,5 mil toneladas enviadas en el mismo lapso del
periodo anterior. Esto representa en volumen 208,4 mil
toneladas menos. La tendencia actual apunta a revertir
los nimeros para la zafra 2020. CA

Normal comercio
iInternacional de
productos vegetales

| Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de

Semillas (Senave) aseguré la provision de todos los
servicios que brinda la institucién, lo que permite el nor-
mal desarrollo del comercio internacional de productos
vegetales. En este sentido, informé que desde el lunes 13
al sdbado 18 de abril, ingresaron a nuestro pais un total de
6.729 toneladas de productos vegetales, comprendidos
en hortalizas y frutos frescos, destinados a cubrir la de-
manda de consumo local. De este modo, los técnicos de la
institucion, pese a la pandemia Covid-19, operan normal-
mente, amparados en las excepciones establecidas por el
Gobierno Nacional para asegurar la cadena de abasteci-
miento y comercializacion de los productos agricolas. Los
mayores movimientos de importacion de los productos
vegetales se registran en las oficinas de punto de inspec-
cion de Ciudad del Este, Encarnacion, Salto del Guair3, Ita
Enramada y Falcdn, segin un informativo oficial institu-
cional dado a conocer para su difusién. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Grupo Sarabia dono
kits de seguridad para
el uso de los médicos

Las empresas del Grupo Sarabia, Agrofértil y Tec-
nomyl, donaron 6.000 articulos de proteccion sa-
nitaria contra el Coronavirus COVID-19 al Ministe-
rio de Salud Publica y Bienestar Social (MSPyBS),
en el marco de su Plan de Acciones de Respuesta a
la Emergencia Sanitaria del COVID-19 dentro de su
Programa de Responsabilidad Social Empresarial.

proteccion de médicos, enfermeras y auxiliares

sanitarios encargados de la atencién de pacientes
con cuadros respiratorios se realizé en la Décima Regién
Sanitariade Alto Paranay larecibié el Director Regional,
el Dr. Hugo Kunzle, junto con todo su equipo de gestion.
La donacion de las empresas del Grupo Sarabia consistié
en: 1000 unidades de batas para proteccién; 1.000 pa-
res de cubre calzados; 1.000 gorros desechables; 1.000
cascos faciales; 1.000 unidades de tapabocas nivel me-
dioy 1.000 guantes en pares que fueron entregados por
Mauricio Munoz, director de CETEDI, que es la ONG en-
cargada de gestionar los programas de responsabilidad
social del Grupo Sarabia hace mas de 10 afos.
El Director Regional Dr. Hugo Kunzle expresé su agra-
decimiento por la cooperaciéon realizada, enfatizando
que los insumos recibidos fortaleceran de manera im-

I a entrega de los equipos de bioseguridad para
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portante la asistencia y atencion a
los afectados por esta pandemiay la
preservacion de los recursos huma-
nos de salud, quienes son los princi-
pales expuestos al COVID-19.

Cabe destacar que los equipos de
protecciéon donados al MSPyBS, son
para el apoyo a la lucha de preven-
cion de la expansion del COVID 19.
“Estamos muy contentos de poder
colaborar con el Ministerio de Salud
en esta coyuntura de la pandemia
que nos afecta a todos, en este mo-
mento en que son la principal ins-
titucién que tiene la mision de pre-
servar el capital humano de nuestro
pais”, expresd Mauricio Munoz.
Ademas, destacé que el Grupo Sara-
bia seguird implementando acciones
que acompanen la lucha contra el Co-
ronavirus. Las empresas Agrofértil y
Tecnomyl por medio de las donaciones
mencionadas, reafirma su compro-
miso con el bienestar, la seguridad, la
saludy el desarrollo de la comunidad
El Grupo Sarabia es lider del Agrone-
gocio en Paraguay en los segmentos
de venta de insumos agricolas y aco-
pio de granos, del mismo componen
la empresa Agrofértil y la industria
Tecnomyl. Sus directivos José Mar-
cos Sarabia, Paulo Sarabia y Antonio
Sarabia participan activamente en las
acciones de Responsabilidad Social
Empresarial, fomentando actividades
en favor de los sectores mas vulnera-
blesy el cuidado del ambiente. CA

www.campoagropecuario.com.py
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Los rendimientos
reflejan el impacto del
estrés termo-hidrico

L a cosecha de soja registré un progreso de 21,6
puntos porcentuales durante los ultimos sie-
te dias y cubriendo el 37,8 % del area apta. El rinde
promedio nacional continGia cayendo, esta semana
se posiciond en 34,2 qq/Ha y se espera que una vez
finalizada la campana se aproxime a 29,5 qq/Ha. Los
rindes reflejan el impacto del estrés termo-hidrico
registrado en plena etapa critica del cultivo, a finales
de febrero pasado, a los que se suman las primeras
heladas del afio relevadas la semana previa. Las ba-
jas temperaturas interrumpieron el llenado de grano
en lotes de segunda, en sectores aislados del centro
y Sur de la regién agricola. La soja de segunda aporta
este ano mas del 30 % del total sembrado y los bajos
resultados previstos en esta modalidad de siembra
impactaran sobre el rinde medio nacional. Bajo este
escenario, la Bolsa de Cereales de Buenos Aires man-
tiene su proyeccion en 49,5 MTn.

Finalizé la recoleccidon
del cultivo de girasol

L a cosecha de girasol alcanzé un progreso inter-
semanal de 7,9 puntos porcentuales, registran-
do un adelanto interanual de 2,1 y finalizando de
esta forma con la recoleccion del area remanente.
El volumen de produccién total nacional fue de 3,4
MTn, un 5,7 % superior al volumen promedio de los
Gltimos 5 afios. En cuanto al rinde promedio nacio-
nal, el presente ciclo culminé con un promedio de
22,2 qq/Ha, marcando un nuevo récord histérico
para el cultivo.

Cae la estimacion de
produccion de maiz

L a cosecha de maiz con destino grano comercial
registr6 un avance intersemanal de 6,4 puntos
porcentuales y cubre de esta forma el 32,7 % del area
apta. Aun las expectativas de rinde de los cuadros tar-
dios se mantienen por debajo de las estimaciones ini-
ciales. La proyeccion de 50 MTn para el ciclo 2019/20,
dependera de la evolucion de estos lotes.
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e acuerdo a un informe elaborado por el area

de economia y estadistica del Instituto de
Promocién de la Carne Vacuna Argentina (IPCVA),
las exportaciones de carne vacuna argentina de fe-
brero de 2020 alcanzaron un valor aproximado de
174,3 millones de délares, resultando un 6,4% su-
periores a los 163,8 millones de délares obtenidos
en el mismo mes de 2019.
Como consecuencia de la tendencia levemente
positiva de los precios, que tuvieron una variacién
del +2,9% al comparar los meses de febrero de los
anos 2019 y 2020, se produjo una suba moderada
(+6,4%) en el valor obtenido.
Las exportaciones acumuladas a lo largo del
Gltimo ano, desde marzo de 2019 a febrero
de 2020, se ubicaron en volimenes cercanos
a las 857 mil toneladas equivalente res con
hueso, por un valor cercano a 3.172 millones
de dodlares.

La produccion del 1° bimestre del afo fue
un 9,9% superior a igual periodo del afo
pasado, segln datos de la Direccién Nacional
Lactea - MAGYP, y en base a un relevamiento
Observatorio de la Cadena Lactea Argentina
(OCLA) sobre un grupo representativo de em-
presas, el 1° trimestre arrojaria un crecimiento
interanual del 9%.

El stock de productos terminados medido en li-
tros de leche equivalentes, inicia el afilo 2020 un
13% por encima de cémo habia iniciado el ano
2019 (103 millones de litros de leche equivalen-
tes), sobre todo en aquellos productos de mayor
valor agregado y unitario que tuvieron un me-
nor consumo.

Las exportaciones crecieron 18% en volumen y
34% en valor, sobre todo por operaciones cerradas
a finales del afio 2019 y donde el rubro leches en
polvo fue el que se llevé el 60% de la asignacién de
materia prima leche.
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ENTREVISTA

El@agronegocio
puede ser |la salvacion
de la economia

Ronaldo Dietze, Ing. Agr. Msc., rector de la Universidad Por

H H H H NOELIA
San .Carlo.s,.consultor dg varias organizaciones privadasy [pne
ex viceministro de Agricultura, habla de los efectos que

traera el Covid-19. Afirma que el agronegocio nuevamen-

Ronaldo Dietze,

te puede ser la salvacion de nuestra economia, es el unico Jector dela
gue produce bienes tangibles y es importante que no se lo San Carlos,
desestimule con mas impuestos. Resalté que urge una re- Consultor
forma para lograr un Estado pequeno y fuerte. S

viceministro de
Agricultura.
2

_ Campo. ;Coémo va a afectar la Pandemia Co-
vid-19, qué se viene después?

_ Dietze. La Pandemia va a afectar a toda la economia
y su conjunto, no solo aqui sino en todo el mundo, hasta
los paises que hoy son primera potencia tendran dificul-
tades, porque todo esta parado, les afecta a su maneray
anosotros a nuestra manera. Entonces va a tener sus im-
plicancias, que va a durar facilmente los proximos afos.
Ahora nadie sabe como exactamente va a ser, si va a ha-
ber una caida brusca o lenta. Se manejan varios escena-
rios y todo depende de cdmo funciona.

_ Campo. ;(Cudl es nuestro escenario?

_ Dietze. Primero la gente no tiene empleos, si no tiene
empleos no tiene ingresos, repercute en lademanday la
oferta. Si nadie compra, para qué producir tanto.

Sin embargo, creo que el agronegocio nuevamente
puede ser la salvacién de nuestra economia, no tene-
mos otra alternativa. Para Paraguay el sector de agro-
negocio es el Unico que produce bienes reales que son
tangibles. Por esta razén es sumamente importante
que no se lo desestimule.

En Paraguay tenemos recursos, contamos con la tie-
rra disponible para producir, maquinarias y equipos hectareas para otros cultivos, como maiz, sorgo, girasol
que en alglin momento hay que renovar, pero nos per- y otros tipos de productos que tampoco deben caer. La
mite producir. superficie ni la productividad deben caer, por ello de-
Tenemos 3.000.000 de hectareas de soja, cuya produc- bemos seguir comprando todos los insumos necesarios
cion no tiene que caer. Disponemos de 2.000.000 de para que la productividad no baje.
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_ Campo. Ademas del argumento mencionado
¢Qué otro le hace pensar que el agronegocio
sera la salvacion?

_ Dietze. Yo creo que el agronegocio va a salvar otra
vez la situacién, porque si no vamos a tener escasez de
alimento, no solo aqui, también a nivel mundial. Confio
en que a nivel global la gente va a requerir mayor canti-
dad de alimentos en el futuro.

Creo que si respaldamos nuestra economia con el agro-
negocio tenemos una ventaja comparativa interesante
respecto a otros, porque somos capaces y hemos de-
mostrado que podemos producir alimentos para noso-
tros y para el mundo. Este sector no debe caerse.

_ Campo. ;{Vuelven a hablar de aplicar mas im-
puestos al sector?

_ Dietze. Me preocupa cuando se habla de incremen-
tar los impuestos justamente a este sector, sin embargo
tenemos que estimular a que se produzca mas, a que no
baje su productividad ni sus rendimientos. Si eso ocurre
todo el complejo de agroneogcios se va a desestimular.
Con esto la curva de oferta se va a desplazar, habra me-
nos oferta, porque tendra un costo adicional, con lo cual
de vuelta los precios van a subir y el consumidor urbano
también va a sufrir, porque van a subir los precios de los
alimentos, lo cual tenemos que tratar de evitar, porque
tenemos que procurar asegurar que la gente tenga ali-
mentos buenos y baratos.

Ahora el Ministerio de Agricultura deberia hacer una fuer-
te campaia para fortalecer la seguridad alimentaria en el
campo. Hay que animar a los productores, sean pequenos,
medianos y grandes, sin distincién. a producir alimentos.
No hay que dejarse llevar por el pesimismo, creo que la
cuarentena no debe ser tanto para la agricultura, porque
ellos trabajan en forma mas dispersa. Lo primero que de-
beria liberarse es la produccion agricola.

_ Campo. ;Vuelve al tapete la necesidad de re-
formar el Estado?

_ Dietze. En primer lugar hay que reformarlo profun-
damente. Hay que ahorrar todos los gastos superfluos.
Siempre me pregunto por qué un pais tan pobre necesita
tantos ministros y secretarios con rangos de ministros.
Hay que achicar, hacer 3y 4 ministerios. Necesitamos un
Estado pequerio y fuerte que cumpla su funcién y no un
Estado agrandado y débil. Otro tema que me preocupa
muchisimo es que las autarquias como: Senacsa, Senave
e Ipta, quieren retornar al Ministerio de Agricultura y
Ganaderia (MAG). Esto no tiene sentido, se las deben
fortalecer, pero no podemos volver a lo de antes.

Debe existir un solo ministerio de la produccién y nada
mas. El MAG debe ser una entidad formuladora de poli-
ticas, con fuerza en el equipo econémico. Debe incorpo-
rarse la parte de la agroindustria con el MAG.

_ Campo. ;{Cual es el modelo de Estado ideal?
_ Dietze. Necesitamos un Estado fuerte y chico, no

débil y gigante. Hay que meter todo lo que esta dis-
perso en un solo ministerio fuerte. Se debe apuntar a
tres areas fundamentales: lo social, lo productivo y la
infraestructura. No necesitamos mas de eso siendo un
pais tan pobre y tan pequeno. Por un lado debe exis-
tir un Ministerio Social, que involucre a Salud Publica,
Educacién, todos los ministerios del ambito social y
ambiental. El otro ministerio debe ser de la Produccién
que aglutine a los ministerios y entes vinculados a la
produccién incluyendo el Ministerio de Hacienda y el
tercero, de Obras Publica que maneje Itaipu, Yacyreta,
los caminos y obras sociales.

Ademas de achicar el Estado, se tiene que reorientar los
recursos, la construccién de rutas se tiene que priorizar
hacia las zonas productivas.

_ Campo. ;Cuadl serd el comportamiento de la
economia?

_ Dietze. No habra crecimiento en los proximos afos.
Hay que evitar en lo posible que el endeudamiento sea
muy elevado. Estan hablando de un déficit fiscal del 6%
gue es mucho, ojala no se llegue, porque es mucho, y sig-
nificaria postergar el problema. Tenemos que tener cui-
dado con los subsidios, creo que se hizo bien, pero los
subsidios no son ninguna solucién, producen acostum-
bramiento, corrupcién, no llega a donde tiene que llegar
y al final en algiin momento uno tiene que pagar.

La gente tiene que empezar a trabajar, el que esta
en edad de trabajar lo tiene que hacer. Tenemos que
reconstruir Paraguay, porque estamos en una guerra
econdmica, porque el Estado no va a tener capacidad,
bajo ningun punto de vista, de resolver ese problema
alalarga.

_ Campo. ;Qué escenarios se maneja para re-
cuperacion?

_ Dietze. En uno de los analisis establezco 6 escenarios
posibles, que nos permiten mirar hacia donde queremos
ir. Los ilustre con varias letras: la “I”, imposible de reac-
tivar, la “V”, el escenario ideal, que implica que va a caer
lentamente la economia y se va a recuperar lentamente
a partir del 2023, la “U”, que significa unirse todos por
la profunda reforma del Estado, que incluye también la
union en el marco del establecimiento y fortalecimiento
de cooperativas y asociaciones productivas.

Otro escenario es la “W”, donde prevé que en el proce-
so de recuperacién la economia va a caer dos veces y a
la par va levantarse dos veces; la “Y” que significa que
en la primera fase, en el relativo corto plazo la econo-
mia ya se recupera, aunque haya empresas que ya no
se recupera y la “L” que significa que la economia cae
lamentablemente precipitosamente y no logra recupe-
rarse por no tomarse decisiones estratégicasy politicas
acertadas y por no encararse las reformas necesarias
con seriedad coraje y valentia. Este es el peor escena-
rio, donde la linea horizontal indica un crecimiento ne-
gativo alo largo de 5 afos.
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ACADEMIA VIRTUAL BAYER

Conocimientos para el
mejor manejo del cultivo

Bayer Crop Science, a través de la Academia Vir-
tual que viene desarrollando durante el mes de
abril, transmite conocimientos oportunos de la
Mano de especialistas de Phytus Group de Brasil.

realizaron todos los miércoles a las 19:00. Los

primeros tres temas encarados fueron: Manejo
de enfermedades en Soja. La segunda se realizé el 15 de
abril sobre La importancia de la tecnologia de aplicacién
sobre los fungicidas y el impacto sobre la fitotoxicidad y
la tercera fue charla fue Enfermedades transmitidas por
semillas y suimpacto en la produccion.
El Ing. Agr. Enrique Fretes, Field Marketing de Bayer
Paraguay, explicd que las charlas estaban previstas

I as capacitaciones arrancaron el 8 de abril y se
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Enrique
Fretes.

inicialmente para desarrollarse
en forma presencial, pero se optd
por la modalidad online, ante la
coyuntura global de la pandemia
Covid-19.

“Con estas capacitaciones bus-
camos cumplir con nuestros ob-
jetivos previstos y llegar con las
capacitaciones oportunas a los
productores y la fuerza de ventas
de nuestros distribuidores”, des-
taco Fretes.

IMPORTANCIA DE LA

TECNOLOGIA DE APLICACION
La Importancia de la tecnologia de
aplicacién sobre los fungicidas =»

www.campoagropecuario.com.py
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y el impacto sobre la fitotoxicidad fue el tema desarro-
Ilado por el Dr. en Fitopatologia Nédio Rodrigo Tormen.
El profesional destacé que la mayor parte de los fungi-
cidas son inméviles o sistémicos, lo cual significa que
los mismos no traslocan de forma descendente en las
plantas. Para que sean eficientes exigen que la tecnolo-
gia de aplicacién empleada promueva la disposicion del
producto en todas las partes de las plantas. Cuando me-
nor fuera la disposicién del fungicida en las hojas de las
plantas, especialmente las hojas bajeras, menor sera la
eficiencia de los fungicidas aplicados. “La aplicacion con
tecnologia inadecuada y sin respetar las condiciones
ambientales correctas puede reducir el porcentaje de
eficiencia de un fungicida”, resalto.

En cuanto al impacto de la fitotoxicidad, sobre la pro-
ductividad, dijo que depende de varios factores, y la se-
veridad de dafos a las plantas depende del momento de
ocurrencia en el cultivar de soja.

Tormen recordé que es muy importante que el produc-
tor esté atento durante la aplicacion, para verificar si el
fungicida estallegando a la planta, incluyendo a las hojas
bajeras. Para eso es preciso aplicar con volumen de cal-
do adecuado, la gota correctay respetar las condiciones
ambientales favorables.

ENFERMEDADES TRANSMITIDAS POR
SEMILLAS

“Enfermedades transmitidas por semillas y su impacto
en la produccion” fue otro tema encarado durante la se-
rie de Webinars de Bayer. Este tema conté con la diser-
tacién de la Ing. Agr. Caroline Gulart, coordinadora de
Investigacién - Microbiologia y Proteccién de Semillas
del Instituto Phytus.

La investigadora destacé que contar con semillas de
alta calidad sanitaria y alto vigor es determinante
para el cultivo. Recomendd tener especial atencién
ante las enfermedades emergentes transmitidas a
través de las semillas como la: Macrophomina, Atrac-

Nédio Rodrigo
Tormen

hablé de la
Importancia de
la tecnologia
de aplicacion
sobre los
fungicidas y el
impacto sobre
la fitotoxicidad.

Caroline Gulart
fue la disertante
del tema
“Enfermedades
transmitidas
por semillas y
su impacto en
la produccion”.

% de incidéncia de patogenos em sementes de soja - PATOLOGIAS

Ircachliieia sm i (%)
5 ] 2

]

2018

lil, Callagrr -PrJ WS S0

o Fumarum gpp -.ru.m -;-n_-\. |||'|"'
. Y i

[ o s

24 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Abril 2020

1 i g

2010
BALICONOMEna 3R

nosis, Phomopsis y Phytophthora, ya
que estas causan dafno desde las
plantulas hasta la edad adultay re-
percuten en la productividad.
Destacé la importancia de escoger
un buen Tratamiento de Semillas
(TS), conforme a la patologia. El mis-
mo debe incluir fungicidas, insectici-
das y microbiolégicos, porque van a
traer beneficios fisiolégicos.

La investigadora dijo ademas que el
Tratamiento Industrial de Semilla es
una ventaja que vale la pena. Esto
ofrece la diferencia en la penetra-
cion de los productos, tiene mayor
distribucion, mayor fijacién, econo-
mia de tiempo y plantabilidad.

“Hay todo un sistema preparado
para traer ese beneficio. La primera
variacién entre una semilla tratada
industrialmente y la tratada en la
parcela, eslacobertura. Laindustrial
queda homogénea, la cual va a tener
impacto no solo enlacobertura, sino
en la viabilidad de la semilla. Todos
estos beneficios reciben las semillas
tratadas con polimeros y con polvo
secantes”, dijo.

La semilla tratada industrialmente
también ofrece la posibilidad de al-
macenamiento mucho mayor.
Resalté que actualmente la tenden-
cia en tratamientos de semillas son
los tratamientos quimicos y biolégi-
cos como estrategias complementa-
rias. “No se puede comparar manejo
biolégico con el quimico, son com-
plementarios. No espere el mismo
resultado con solo el manejo biolé-
gico’, enfatizo.

Dio especial énfasis a tener en
cuenta en el volumen de caldo a la
hora del tratamiento de semilla. Se
debe considerar la compatibilidad,
cuando se trata con bioldgicos y
guimicos juntos. CA
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En el Hospital de Barri

CAFYF dondé insumos de
proteccion a personal
ante el Covid-19

La Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes
(CAFYF) entregdé donaciones en equipos de
proteccion personal a instituciones de Salud
y el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Ve-
getal y de Semillas (SENAVE), durante el mes
de abril, en el marco de la pandemia Covid-10.

el Laboratorio Central, del Ministerio de Salud

Publicay Bienestar Social y en el SENAVE.
En la oportunidad las donaciones consistieron en guan-
tes de latex para examinacién, lentes de argén transpa-
rentes, mascaras desechables MASKFACE PFF-2S con
valvulay mamelucos desechables.
Los responsables de ambas instituciones expresaron grati-
tud por la acciéon de CAFYF, considerando que estos insu-
mos son de vitalimportancia parael personal de ambas insti-
tuciones, ademas de la escasa disponibilidad de los mismos.
La Dra. Carolina Aquino, directora del Laboratorio Cen-
tral de Salud, destacé la importancia de esta donacion,
considerando que en el mundo estd escaseando este
tipo de insumos, y que la institucion sin estos equipos no
puede realizar los analisis por razones de bioseguridad.
Menciond que al no contar con los insumos de seguridad
no se pueden realizar los anélisis y tampoco los tests, que

E | pasado 14 de abril las entregas se realizaron en
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Autoridades
del Senave
recibieron la
donacion.

son fundamentales para los diagnds-
ticos del Coronavirus. “Esto es un
aporte muy valioso para el laborato-
rioy el personal de la salud, ya que el
diagndstico es de vital importancia
para implementar todo el protocolo
de aislamiento y todas las medidas
que se deben hacer para evitar la
propagacion de este virus”, enfatizo.

Por su parte Ing. Agr. Cesar Rivas, di-
rector general técnico del SENAVE,
agradecio la accion de CAFYF, por
preocuparse y ocuparse de realizar
este aporte, ya que los mismos seran

www.campoagropecuario.com.py
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utilizados por el personal de la institucién, instalado en
los puntos de ingreso y egreso de productos, como ae-
ropuertos y puertos privados y publicos. “Seran desti-
nados al personal que se encarga de la fiscalizacién de
productos y subproductos de origen vegetal, ademas de
insumos agricolas”, dijo.

Asimismo, la Ing. Carmelita Torres, secretaria general
del SENAVE, reitero la importancia de la donacién de los
equipos especiales, ya que la institucién cuenta con mu-
chos funcionarios que estan en puntos claves y requieren
de estos insumos que actualmente es dificil conseguir.

EN EL HOSPITAL DEL BARRIO OBRERO

El pasado 20 de abril, la entrega tuvo lugar en el Hospital
General del Barrio Obrero. Esta vez se dond lentes libus
cod, mamelucos desechables, insumos de proteccion
respiratorios y guantes de latex.

El Dr. Derlis Leén, director del Hospital del Barrio Obre-
ro, agradecio el aporte de CAFYF, considerando la im-
portancia de los equipos de proteccién personal ante la
pandemia Covid-19. o
“Agradecemos esta iniciativa, entendemos que es una Las doctoras Maria

causa nacional, vemos con beneplacito este tipo de ac- Xe’a.yc.am,:i“a franja de pobreza muy importante y
ciones, ya que es mas que importante la cooperaciéon con elqugjg:;;}r?ocon la atencién llega anualmente a mas
los servicios de salud”, destaco. Penayo recibieron de 230.000 consultas. “Por todo esto,
Comenté que el Hospital del Barrio Obrero es el mayor la donacién en este hospital es un lugar donde lo
hospital de Capital. El drea de influencia es mas de 200.000 z'e';;:’;ramm aportado va a ser muy bien utilizado”,
pacientes, también de pacientes mas vulnerables, con una ) destacé el director. CA
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Potencia el rendimiento
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su rentabilidad.
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La tradicional exposicion de Agroshow
Copronar realizé su vigésima edicion. La
muestra completé un ciclo importante
para el sector agricola, con buenas pro-
puestas y capacitaciones. Fue desarro-
llada en Naranjal, Alto Parana del 4 al 6 de
A groshow Copronar ¢ W2 marzo pasado. La muestra se ha mante-
e las mas importantes fe

rias agricolas, durante mu- nido en el tiempo de forma ininterrum-
chos afios tambien agropecuaria. Bs - 43 presentando lo mejor del trabajo a
organizada por la Cooperativa Co-

pronar, organizacion que promueve la Campoy novedades en cada edicion.
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transferencia de tecnologia para una
agricultura sustentable. En su vigési-
ma edicién, la muestra sigue firme a
pesar de diversas coyunturas de afnos
buenos y malos que le tocé sortear.
Con el correr del tiempo, la mues-
tra logré consolidarse con el apoyo
de las empresas e instituciones que
exponen al productor diversas alter-
nativas para el trabajo agricola.
Darci Bortoloso, presidente de Ia
cooperativa Copronar, manifestd
gue durante estos 20 afios de expo-
siciéon el objetivo principal fue trans-
ferir conocimientos y tecnologias,
en conjunto con las empresas que
desde el inicio han apostado por la
muestra.

El titular de la cooperativa organi-
zadora aproveché la oportunidad
para agradecer los afios de acompa-
namiento, pues sin ello, no se podria
acercar las innovaciones tanto en
semillas, maquinarias, insumos y ca-
pacitaciones sobre todo.

También destaco los diversos finan-
ciamientos por parte del sector ban-
cario que van otorgando facilidades
y de las propias empresas que lo ha-
cen posible, manifesto.

Rememord que el evento pasé por
diversos cambios, en principio se rea-
lizaba en el mes febrero, con jornada
completa de exposicion. Desde la
edicién anterior tuvo cambios en los
horarios de actividades, con el pro-
posito de lograr mayor presencia de
la familia entera, resalté el directivo.
Enlaediciéon 2020 la participacion de
las empresas fue de mas de 100, de-
dicadas a la provision de tecnologias
en semillas, defensivos y maquina-
rias agricolas. Asimismo del sector de
automdviles, alimentos entre otros.

Agro Nacunday.

Darci Bortoloso,
presidente de
la cooperativa

Copronar.

Tecnomyl.

Bortoloso ademas resalto la visita de la delegacién de
varios paises de Asia y Europa interesados en la pro-
duccién de granos, por la responsabilidad y la sustenta-
bilidad en la que se manejan. Resaltd que Naranjal hace
tiempo viene trabajando en una agricultura sustentable
para que la actividad sea sostenible en el tiempo.

En cuanto a sustentabilidad se refiere, Bortoloso
sefialé que desde el municipio estan trabajando en
este objetivo y comentd sobre el proyecto de alianza
publica privada, entre la Municipalidad de Naranjal
y la Cooperativa Copronar, ademas de ser apoyados
por aliados importantes, con un enfoque participa-
tivo con criterios de sustentabilidad, cuya finalidad
es mejorar la calidad de vida de sus habitantes, =»

Orotec.




AGROSHOW COPRONAR

a través del manejo, recuperacion
y restauracioén de los recursos na-
turales. “Estamos haciendo en Na-
ranjal, nuestro municipio que ya
es de interés nacional, donde lle-
vamos sustentabilidad a nuestra
producciéon y vemos la importan-
cia que tenemos porque mostra-
mos en numeros. La produccion
hoy muestra un alto rendimiento
por el tiempo que venimos ense-
fnando al productor y llevando la
tecnologia cada afo se produce
mas. Esa es la intenciéon que te-
nemos con el Agroshow, producir
mas con responsabilidad entre to-
dos”, dijo.

Entre las diversas actividades rea-
lizadas, tanto por las empresas
expositoras que expusieron nove-
dades y desarrollaron capacita-
ciones, la muestra conté con una
agenda propia con demostracio-
nes de Buenas Practicas Agricolas
(BPA) en finca demostrativa, ade-
mas en su stand presento diversos
cultivos de cobertura, ideales para

Momento de

la rotacion de cultivos. También la entrega del opciones en microparcelas de cultivos de autoconsu-
~reconocimiento. mo como poroto entre otros.

b, = A Igualmente realizaron capacitaciones y presenta-

‘r"‘ | cién de productos derivados de la Canola, a cargo de

NARANJAL la industria COPORDINI, también presentacion de
SUSTENTAR artesanos, floricultores y autos antiguos.
NARANJAL SUSTENTABLE
Durante la inauguracién oficial de la muestra se realizo
s B B ¥, la presentacion del Proyecto Naranjal Sustentable, un
feriam = e e 1L i desarrollo publico-privado con la presencia de las auto-
2 ridades y representantes que apoyan este importante
programa. Ademas realizaron la entrega de un reconoci-
miento al presidente de la cooperativa Copronar por los
20 afos de trabajo agropecuario en la ciudad.

CW Trading. Agrotec.
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Cultivos de cobertura, el foco de Copronar

E n la estacién del Departamento Técnico y de Desa-
rrollo de Copronar, el Ing. Agr. Pablo Pakuszewski
menciond que el trabajo expuesto estuvo enfocado en la
proteccion del suelo, donde exhibieron algunos trabajos
realizados en las parcelas que prepararon para el efecto.
En la parcela se aplico calcareo y yeso para la correccién
delsueloysedestacdlaimportanciadepreservarelsuelo.
Explicé que desde hace algunos afios se encuentran tra-
bajando para fomentar la proteccién del suelo y desde el
departamento brindan informaciones a los productores.
En la oportunidad exhibieron las plantas de coberturas;
en el invierno las mas utilizadas son nabo, avena, bra-
chiaria, milleto y sorgo, con las que trabajan en posicio-
nar cada una, reciclando nutrientes de fijacién y para co-
berturas. “Nuestra visién es aumentar la productividad
sin incrementar areas, por ello pensamos en producir

1Ulas i Aagnesil.
cia ad para sus cultivos con la calldad internacional de Bunge.

Visite también www.bungeparaguay.com

Pablo
Pakuszewski, del
Departamento
Técnicoy de
Desarrollo de
Copronar.

r L

Siganos en Facebook e Instagram en agro.expertos.Bunge

mas y mejor y lo mejor es la protec-
cion de base, el suelo”, dijo.
Asimismo, se encuentran desenvol-
viendo parcelas con plantas para
cultivo de consumo, donde el pro-
ductor puede sembrar y consumir.
Entre ellos se encuentra el poroto,
frijol negro, blanco y maiz chipa.
Comenté que en la actualidad exis-
ten algunos socios que realizan en
ciertas areas pequenas, con orienta-
ciones de los profesionales, “Aun no
apunta al comercio, pero es uninicio
interesante para trabajar en areas
pequefias para alimentar a su fami-
lia”, resalté el profesional. =>

mix

BEONGE

premium
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GPSA compartié con
productores en Naranjal

a empresa GPSA estuvo presente un afio mas en la

muestra. Durante las tres jornadas del evento compar-
ti6 momentos amenos y de confraternizacién con clientes
y amigos, ademas de la demostracion de parcelas de mate-
riales genéticos de soja y maiz que comercializa en el mer-
cado. No pudo faltar el portafolio de defensivos agricolas
de marcas aliadas Syngenta y BASF y de su marca propia.
En la oportunidad, el Ing. Agr. Fabian Pereira, director co-
mercial del grupo, expresé su alegria por participar un afio
mas en la muestra, donde el objetivo fue compartir con los
clientes con cenas de confraternidad para el efecto, ademas
de las transferencia de tecnologia ofreciéndoles insumos
agricolas de calidad e informaciones técnicas oportunas.
El directivo resalté que la zona de Naranjal es muy im-
portante, en la ciudad la firma cuenta con una sucursal
desde donde apoya a sus clientes con la distribucion y
comercializacién de productos para el control de male-
zas, plagas y enfermedades, de las lineas de defensivos y
nutricién de Gama, BASF, Syngenta, marca propia, ade-

mas de materiales de soja producida en su semilleria.
Igualmente dispone de maquinarias de la marca Pauny,
con la que cuentan una alianza con el objetivo de com-
pletar el ciclo productivo que ofrece a los productores.
Por su parte, el presidente de la empresa, Graciano Pe-
reira comento en la entrevista sobre los desafios que la
empresa tiene, en la busqueda de un nuevo liderazgo,
con la confianza en las lineas de productos que dispone,
con la que ofrece un portafolio eficaz y confiable sobre
todo con tecnologia de punta.

Entre sus objetivos, Pereira apunté a continuar con el
crecimiento sostenido apoyando a su equipo profesio-
nal, con capacitaciones y la utilizacién de nuevas tecno-
logias, sobre todo innovar con nuevas lineas en lo que
se refiere a biotecnologia. “Nosotros apostamos a la
biotecnologia a través de nuestra planta de semillas en
la cual ponemos todo el esfuerzo para que cada dia sea
mas eficiente, confiable y mas rendidor” expreso.

Por ultimo, comenté sobre su satisfaccién de compartir
un encuentro ameno con grandes productores y amigos
delazona, donde reafirmé con los mismos su compromi-
so de trabajo.

Somax presente con

diversas tecnologias

a firma Somax viene apoyando la muestra desde

hace una década. En la ultima edicion, Damiano
Dendena, gerente regional de Santa Rita, comenté que
el foco principal de la Expo fue exponer la linea completa
de las diversas marcas que representan en el mercado
paraguayo. También contaron con parcelas donde pre-
sentaron los materiales de maiz, de la linea Nord con
buenos resultados.
Este afo Somax lanzd nuevos materiales, el 2620PW y
2612PW, otro material disponible es el 30 A 37 con una tec-
nologia buena para el control de lagartas, Dendena destacé
también que la empresa se encuentra ampliando el porta-
folio en las lineas de insecticidas, fungicidas y fertilizantes
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tanto liquido como para aplicacién aérea. En la Expo com-
partieron con clientes y profesionales de la empresa que es-
tuvieron disponibles para evacuar dudas o sugerencias.
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Agrofértil presente con
diversas soluciones

a empresa Agrofértil participé una vez mas en la

Expo de Copronar. En la oportunidad presenté sus
diversas lineas de productos, ademas de brindar aten-
cién a todos los clientes de la region.
Entre su portafolio se destacaron las variedades de soja
e hibridos maiz Agroeste. También presentaron su nuevo
departamento, Agricultura Inteligente en la cual buscan
brindar un nuevo concepto, en la que incluyen agricultura
de precisién, correccién de suelo de manera a conseguir
parcelas y tornarlas mas uniformes, para que el produc-
tor consiga maximizar sus rendimientos. “La tecnologia
estd presente en esta drea, es vital y gracias a innovacio-
nes existentes para el campo en la actualidad es posible
desarrollar este trabajo”, comentd Jhonny Stipp asistente
técnico de ventas de la linea Fertilize.
En el segmento de la linea Fertilize, el profesional des-
tacé la novedad expuesta, que es el tratamientos de se-
millas denominado Top Box, la linea de bioestimulante
Algabio y de coadyuvantes como el Fluidmax y Equalize,
un reciente lanzamiento que ayuda a la correccion del
pH en la calda, es anti espumante, reduce la derivaconla
cual se busca mejorar la calidad de aplicacion.
Stipp, ademas destacé dentro la incorporacién de pro-
ductos bioldgicos, el Tricorium y Nemaguar, dos produc-
tos que ayudan a combatir el nematodo en el campo,
buscando reducir la poblacién y consecuentemente me-
nor impacto para la productividad.
Para la proteccién de cultivos de maiz, Agrofértil cuenta
con un producto denominado Vista S, para el control de
gusano cogollero, el producto posee nitrégeno y azufre, el
cual, en conjunto con un insecticida, causa unairritacién al
gusano y desaloja la planta, logrando un control efectivo.

MATERIALES DE MAIZ AGROESTE

Por su parte Joel Peters, profesional del area de desarrollo
region Sur, presento los hibridos Agroeste para el mercado
Paraguayo, dando foco a los lanzamientos AS 1770 PRO3
y AS 1850 PRO3. Ademas de los tres materiales ya disponi-

Joel Peters,
profesional
del area de
desarrollo de
Agrofértil.

Jhonny Stipp
asistente
técnico de
ventas de la
linea Fertilize.

bles en el mercado el AS 1777 PROS,
AS 1844 PRO3y AS 1633 PROS.

Los nuevos hibridos en lanzamientos
presentan caracteristicas deseadas
para nuestras condiciones a nivel Pa-
raguay. En el caso de AS 1770 PRO3
es un material super precoz; se en-
cuentra posicionados entres los mas
rapidos en el mercado Paraguayo.
Material de alto techo productivo y
alta calidad de granos. Ya el AS 1850
PROS3 es un material precoz, direc-
cionado a apertura de siembra, que
presenta una alta tolerancia a en-
fermedades resultando en una alta
sanidad foliar. Este material presenta
también una alta tolerancia al com-
plejo de enfezamientos transmitidos
por las cigarritas (Dalbulus maidis),
ademas de alto techo productivo.
Peters menciono que Agrofértil en
conjunto con Agroeste buscan tra-
bajar con materiales de Maiz de alta
calidad de granos, es un diferencial
de nuestros hibridos. Y tiene la con-
fianza absoluta en lanzar estos ma-
teriales, ya que han sido probados
en el campo en todo el Paraguay.

En la oportunidad estuvieron brin-
dando recomendaciones a los pro-
ductores que visitaron su stand, ya
que Agrofértil trabaja con recomen-
daciones técnicas para cada uno de
sus hibridos sembrados. >
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y capacito a productores

L a firma Bayer particip6 un aino mas de la exposicidon
en la ciudad de Naranjal, en la oportunidad el Ing.
Agr. Miguel Thompson, asesor comercial para la regién
Sur y cooperadoras, comenté a los productores sobre
las parcelas que fueron preparadas para la exposicién,
donde destacé el portafolio completo, desde semillas
Monsoy y productos para la proteccion de cultivos.

En cuanto a lanzamientos en herbicidas mencioné el
Control Max. También destacé el fungicida Cripton
Xpro y las variedades de soja Monsoy, de las que re-
salté como novedad, la M5705 ademas de los mate-
rialesyaconocidoscomolaM6410,M6211yM5947.
El ingeniero comenté en la exposicién que gracias a
los ensayos que realizaron, en la Gltima campafia de
soja, el productor contd con tecnologia de punta con
materiales INTACTA, los cuales posicionados en su

ambiente los rindes son excelentes, ademas incorpo-
raron su programa de fungicidas con Cripton Xpro,
Cripton y Sphere Max en esta campafa, donde ex-
pusieron los resultados, comparativos asi como su
eficacia.

En el marco de Expo, también realizaron una charla don-
de el Ing. Agr. Porfirio Villalba, profesional del area de
transferencia de propuesta de valor Bayer, hablé sobre
una problematica en el cultivo de maiz zafrifa, una en-
fermedad que a través de una bacteria del género molli-
cutes, evita que la planta reciba nutrientes, produciendo
una serie de problemas en el cultivo. La misma es trans-
mitida por la cigarrita.

Explicé que se alimenta del maiz donde se repro-
duce, una vez que succiona la planta enferma inicia
la contaminacion a las plantas sanas, otorgando un
problema que causa considerables pérdidas, por
ello es importante el control de este vector, con
monitoreo constante. “Se puede controlar con cui-
dados culturales o con rotacién de cultivos, en lo
posible evitar maices guachos, siembras con fechas
ideales, también se puede utilizar tratamientos qui-
micos como tratamiento de semillas con insectici-
das a base de neonicotinoide y mezclas de piretroi-
des”, explico.

Villalba recomendo entre la linea de productos que Ba-
yer dispone para combatir el control, el Bulldog mas la
mezcla con un producto sistémico, ademas del Solomon
gue esta indicado para el control del insecto, no obstan-
te, el productor debe tener en cuenta que el control pre-
ventivo es lo principal, ademas de realizar las acciones
pertinentes de acuerdo a la situacion y la presencia de
plagas en los cultivos.

Inbio recomendéd
variedades de Sojapar

B

@ solapar B

K -,

Y somenr nes) {

E n el marco de la vigésima ediciéon de Agroshow Co-
pronar, el Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio)
realizé la presentacion de las nuevas variedades de soja
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para el productor que son: Sojarpar R49 y R75 y las ya
conocidas Sojapar R19 y Sojapar R24.

El agrénomo Alfonso Guerreros explicé sobre sus prin-
cipales caracteristicas, la Sojapar R49 es ideal para siem-
bra en los primeros dias de setiembre y la variedad R75
ideal para la regién de Naranjal y de ciclo largo. Ambos
presentan excelente potencial productivo.

Igualmente realizaron diversas recomendaciones a los pro-
ductores que visitaron la estacién de las parcelas prepara-
das parala exposicion, donde explicaron sobre los cuidados
culturales especificos, los ciclos de cada variedad, densidad
de siembra, sobre todo como aprovechar las ventajas ofre-
cidas por Sojapar, por ser resistentes a laroya.

En otro momento Guerreros, adelanto sobre la incorpo-
racion de nuevas variedades en el futuro, con materiales
de alta adaptabilidad en suelos con problemas de ma-
crophominay tolerancia a nematodos del suelo, ademas
de variedades que resistan a temperaturas altas, esta ul-
tima podria darse con una variedad argentina que Inbio
representa en el pais en la actualidad. >

www.campoagropecuario.com.py



. TOP AMINO B GPSA

APORTALE ENERGIA A
TUSOJA CON EL MEJOR
COMPLEJO DE AMINOACIDOS
+ MACRO/ MICRO NUTRIENTES
+ HORMONAS

Y CARBONO DEL MERCADO

Edificio World Trade Center,

Avenida Aviadores del Chaco 2050, Torre 3, Piso 17 WWWw.gpsa.com.py
Teléfono 595-21-319-7000




AGROSHOW COPRONAR

BASF con propuestas
innovadoras en la feria

D urante Agroshow Copronar BASF presentoé las
respuestas innovadoras a las problemaéticas de
los cultivos, dando a conocer su completo portafo-
lio como solucién para el manejo de enfermedades,
control de malezas, y manejo del cultivo desde la
siembra. En este importante evento se expusieron
las herramientas para enfrentar estos desafios, con
diferentes indicaciones y sumando al portafolio la
propuesta de semillas de soja Credenz para dar una
mayor solucién al agricultor.

BASF, en la feria Copronar se destacé con innovaciones
donde presentd diferentes paradas técnicas y puso a
disposicién un cédigo QR, que a través de los dispositi-
vos de los técnicos de BASF permitié encontrar toda la
informacion técnica sobre los productos y soluciones in-
tegrales de cada etapa, informo el Ing.Agr. Rodolfo Via-
na, delegado técnico de la region.

En cuanto a herbicidas para soja, el profesional re-
comendd para el manejo integrado a Atectra® BV y

Heat. Como nueva opcion Optill, que serad lanzado
préximamente.

En tratamiento de semillas mencioné a Acronis Top, un
insecticida y fungicida, como una solucién completa
para arrancar bien el cultivo, para el manejo anticipado
de enfermedades. BASF cuenta ademas con Ativum y
Versatilis, dos productos eficaces para el control de roya
de la sojay de enfermedades de finales de ciclo.

Viana ademas menciond que para el control de enferme-
dades, la compafia dispone también de Opera. “BASF
apunta a acompanfar al productor frente a los desafios
de esta campania, donde se espera un area de la siembra
de soja estable, con unarotacién de cultivos con aumen-
tos relevantes en maiz, atrayendo un margen positivo
a la diversificaciéon de la produccién para un desarrollo
mas sustentable del sector y el pais” destacé.

Por dltimo, Viana mencioné que es importante para
la compaiiia satisfacer las necesidades de los produc-
tores de manera sustentable, con diferentes segmen-
tos de fungicidas, herbicidas, tratamiento de semillas
ademas en el desarrollo de productos biolégicos y de
nutricién para plantas.

Kurosu & Cia. presente
con la linea John Deere

C omo todos los afos, Kurosu & Cia. marcé presen-
ciaen Agroshow. En la oportunidad German Lépez,
gerente de la sucursal de Santa Rita, comenté sobre las
novedades presentadas, con el objetivo de apoyar al
productor en su trabajo a campo. Para ello presenta-
ron diversos modelos de maquinarias John Deere. De
la linea agricola estuvo expuesta la nueva cosechadora
S700, el pulverizador con fibra de carbono y otros cuyas
caracteristicas y tecnologias ofrecen facilidad, mayor
productividad y optimizacion de costo para productor.
Igualmente la linea amarilla de construccidon de John Deere
fue presentada con diversas opciones, entre ellas: pala car-
gadora, retro pala'y una mini cargadora.
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Ambas lineas cuentan con total respaldo en posventa,
con excelentes precios y financiaciones propias y enti-
dades bancarias, resalté. CA

www.campoagropecuario.com.py
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EMPRESARIAL

Agrofértil entregd
viveres en San Pedro

Responsabilidad Social Empresarial, entregdé paque-

tes de viveres a 62 familias en situacién de vulnera-
bilidad de la Colonia Felicidad, distrito de Liberacion, de-
partamento de San Pedro como parte de su Plan de Accion
en Respuesta ala Emergencia Sanitaria del COVID-19. Co-
laboraron en lainiciativa la Comision de la Asociacion Coo-
peradora Estudiantil (ACE) y la sefiora Estela Mari Espinola
Linares, propietaria de la Cabana Pindé.
Debido a que las actividades de aislamiento social y cuaren-
tena, establecidas por las autoridades nacionales,como me-
didas de prevencién ante la pandemia de Coronavirus en el
pais provocaron la suspensién de las actividades laborales
en diferentes instancias, numerosas familias se ven afecta-
das, al punto de no contar con los recursos suficientes para
alimentarse. La donacién de Agrofértil se realizé de modo a
brindar asistencia alimentaria a las familias vulnerables. En

I a empresa Agrofértil, a través de su programa de

una primera tanda la entrega se reali-
z6a62familias de la Colonia Felicidad.
Cada paquete de viveres incluyd 5 kg
de arroz, 5 kg de fideos, 5 kg de yerba,
5 litros de aceite, 5 kg de harinay 5 pa-
nes de jabon. Se incluyeron también 5
kg de carne, gracias a una donacién de
laSra. Estela Espinola propietariade la
Cabana Pindo.

Los articulos fueron previamente ad-
quiridos a granel por el Centro Tecno-
l6gico de Desarrollo e Investigacion
(CETEDI), organismo encargado de
planificar e implementar las activida-
des de Responsabilidad Social Empre-
sarial del Grupo Sarabia. Personal de
CETEDI, con la colaboracién de funcio-
narios de Agrofértil y de la cabafia Pin-
do, fraccionaron los alimentosy los em-
paquetaron para su posterior entrega.
La iniciativa, que benefici6 en esta
oportunidad a 62 familias del lugar,
forma parte de un programa mas
amplio de acciones de respuesta a la
emergencia sanitaria causada por la
pandemia de Covid-19 en Paraguay. El
programaincluye también acciones de
comunicaciony proteccion de la salud.
Desde hace mas de 10 anos Agrofér-
til lleva a cabo sus politicas de Res-
ponsabilidad Social Empresarial por
medio de CETEDI, una organizaciéon
sin fines de lucro creada a tal fin den-
tro del Grupo Sarabia. Agrofértil y la
ONG CETEDI son empresas perte-
necientes al Grupo Sarabia. Sus di-
rectivos José Marcos Sarabia, Paulo
Sarabia y Antonio Sarabia participan
activamente en las acciones de Res-
ponsabilidad Social emprendidas por
la empresa; fomentando actividades
en favor de sus colaboradores, de los
sectores vulnerables de la sociedad y
del cuidado del ambiente. CA
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DEFENSIVOS AGRICOLAS

Los defensivos agricolas ilegales
representan riesgos para la salud humana
y el ambiente. Dejan pérdidas irreparables
en los cultivos y afecta el comercio de

los mismos

POR ELLO DESDE CAFYF,
TE RECOMENDAMOS:

Conocer y verificar la legalidad de
los proveedores.

' 9

Corroborar la etiqueta y que esta esté en
espanol y cuente con datos de registro del
productos del SENAVE.

0

SENAVE
Exigir factura legal de los defensivos
agricolas.

—
No comprar productos en condiciones y
origen dudosos

?

Denunciar irregularidades y os actos
ilegales en las paginas del SENAVE
y CAFYF
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Variedades de soja e insumos que hacen el soporte para el buen des-
empeno del cultivo presentoé la Jornada de Campo de Soja de la Coope-
rativa La Paz. Se desarroll6 el 20 de febrero en la parcela demostrativa de
la institucion organizadora, en el distrito de La Paz, Itapua y reunio a seis
empresas obtentoras y una docena de firmas representantes de insumos.

C on el objetivo de hacer conocer nuevas varie-
dades e incorporar innovadas tecnologias, la
Cooperativa La Paz organizé una ediciéon mas
de su tradicional Jornada de Campo de Soja, donde
mostroé prueba de variedades y el comportamiento de
varios insumos.

La jornada convocd a seis empresas obtentoras que
fueron: Syngenta con variedades (Syngenta y Nidera),
TMG, Monsoy, Sojapar, Don Mario y Glymax, que pre-
sentaron en sus parcelas nuevos materiales INTACTA y
RRI, ademas de otras ya conocidas bien comportadas en
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Shiro

Kakigi.

esa region productiva del pais. Las
parcelas fueron instaladas el 17 de
octubre de 2019, informé Shiro Ka-
kigi, jefe de asistencia técnica de la
Cooperativa La Paz.

Entre las firmas representantes de
insumos estuvieron: UPL, Matriso-
ja con BASF, IGT, DVA, Somax, CAS,
Servicio Regional, Rizobacter, Ecop
y Rainbow. Estas empresas lleva-
ron propuestas desde fertilizantes,

Www.campoagropecuario.com.py



tratamientos de semillas, tratamiento de cultivos con
insecticidas, fungicidas y otros, tratamientos biolégicos,
entre otras propuestas que contribuyen al fortaleci-
miento de la planta.

La Cooperativa La Paz fue fundada en 1970, actualmen-
te es de produccion y agroindustrial. Desde sus inicios
aposté por la produccién primaria y con el correr del
tiempo a sumar valor a los mismos. La principal activi-
dad de sus socios en la agricultura, donde el cultivo de
soja ocupa la mayor extension, seguida por el trigo, maiz
y arroz japonés.

Transforma la materia prima producida por sus socios a
través de un molino harinero y una moderna planta de
balanceados que le permite ofrecer al mercado harinas
de excelente calidad y alimentos balanceados para las
distintas especies de animales.

UPL CON TRATAMIENTO EN LAS PARCELAS

UPL se encargo6 del cuidado de la coleccidn de varieda-
des de Soja. El Ing. Agr. Filomeno Caniza, responsable
de Desarrollo Técnico de Mercado (DTM) de UPL, ma-
nifesté que en tratamiento de semillas se utilizé el pro-

Filomeno
Caniza,
responsable
de Desarrollo
Técnico de
Mercado de

grama PRONUTIVA compuesto por
la combinacion de Vitavax que es
un fungicida con la tecnologia Inner
Force, ademas el Bioestimulante
compuesto por extracto vegetales
Biozyme que promueve la produc-
cién de Fito-hormonas y la asimi-
lacion de nutrientes dando como
resultado plantulas con mayor vi-
gor y uniformidad de emergencia.
También hablé sobre el Fungicida
triple mezcla Tridium, multisitio y
de accién sistémica que combina
tres modos de accién diferentes y
previene la generacién de resisten-
cia.Y unaformulacion WG parauna
calidad superior de accién.

El profesional recomendé a los agri-
cultores que apuestes por produc-
tos conocidos y con resultados satis-
factorios en la region y realicen un
seguimiento constante de sus par-
celas. “UPL sindnimo de CALIDAD y
GARANTIA de productos”, enfatizo.

DVA LLEVO SUS NOVEDADES
DVA presentdé varias novedades,
entre los que destaco el Facility, que
actla parahomogeneizar el caldo de
pulverizacién y para optimizar las
aplicaciones en mezcla con varios
productos. Es una alternativa para
facilitar la aplicacién, destacé Jorge
Luis Amarilla, asesor de DVA para
Pirapo y La Paz.

La compaiia también llevé solucio-
nes en fungicidas que permitiran al
productor rotar los ingredientes ac-
tivos para el control de enfermeda-
des, especialmente laroya.

Amarilla recomendé a los produc-
tores respetar las dosis indicadas
de los productos correspondientes
y optimizar las aplicaciones en cada
estadio del cultivo.

INBIO CON

VARIEDADES SOJAPAR

El Instituto de Biotecnologia Agri-
cola (Inbio) presentd tres varie-
dades Sojapar. La Sojapar R 24 de
132 dias de ciclo aproximadamen-
te, Sojapar R 34, la mas precoz,
requiere de alta fertilidad, que se
puede sembrar a partir del 25 de
setiembre y la mas nueva la Soja-
par R 49, recomendada para aper-
tura de siembra, del 10 de se- =»
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tiembre en adelante Estos materiales son resistentes
a la roya, explicé la Ing. Delia Ledn, responsable del
area de produccion de semillas del Inbio.

Recomendd realizar una aplicacién para enfermedades
de fin de ciclo a los 35 dias y un multisitio para roya es-
pecificamente.

RIZOBACTER CON BIOLOGICOS Y

OTROS INSUMOS

Rizobacter presenté toda la linea de bioldgicos, ademas
de los fertilizantes y coadyuvantes. Ruth Caballero, res-
ponsable de asistencia técnicay Marketing de Rizobacter,
destacé los productos biolégicos de la companiia respal-
dados por la trayectoria de 40 afios como lider en micro-
biologia agricola.

Mencioné como uno de los productos méas conocidos el
Rizolig Top y adelanté como lanzamiento del nuevo ino-
culante Rizoliq Dakar, ideal para las regiones con alto
estrés por deficiencia hidrica y altas temperaturas.
Destacéd que la utilizacién de microorganismos en el
suelo ayuda bastante a la disponibilidad de nutrientes
y al buen desarrollo de las plantas, porque son microor-
ganismos que fueron seleccionados, especificamente
para acciones. “En este caso tenemos la Trichoderma y
Azospirillum, todos esos microorganismos ayudan a la
disponibilidad de nutrientes en el suelo, son promotores
de crecimiento, que ayudan al desarrollo radicular y al
tener un buen desarrollo radicular, tenemos plantas sa-
nas y mas fuertes”, enfatizo.

RAINBOW CON SU PORTAFOLIO PARA SOJA
Rainbow llevé en la parcela demostrativa de la Coope-
rativa La Paz su portafolio para el cultivo de soja. Victor
Montiel, responsable comercial de Rainbow Paraguay,
mencioné el lanzamiento de dos fungicidas con doble y
triple mezcla, ademas de dos herbicidas nuevos.

Para manejo de malezas también destacé las mezclas de in-
gredientes activos, que son nuevos productos de diferentes
mecanismos de accion. “Rainbow esta trabajando mucho en

Rizobacter.

A
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calidad de productos, esta creciendo a
pasos agigantados”, expreso.

Montiel recomendd a los producto-
res optar por los mejores productos
en calidad y eficiencia. “Rainbow es
una multinacional que esta trayendo
muchas soluciones en el cultivo de
soja trigo y maiz”, dijo.

GLYMAX CON NUEVA
GENETICA DE SOJA

Glymax destacé la novedosa genéti-
cadesojaSeedcorp|HO. Leucir Zane-
lla, coordinador técnico de semillas
de la empresa destacé tres cultiva-
res: HO Amambay, ciclo corto, grupo
de maduracién 5.8, con alto poten-
cial de rendimiento y estabilidad de
produccion. HO Iguacu, grupo de
maduracién 6.4, estable y adaptable
parasiembratempranaen laprimera
semana de setiembre y de muy buen
rendimiento. HO Pirapé, cultivar
de mayor potencial de rendimiento
con alta estabilidad de produccién,
grupo de maduracién 6.4, con porte
controlado, buena ramificacién, en-
trenudos cortos, buen peso de gra-
nos, buen comportamiento frente a
la sequiay temperaturas altas. Todas
las tres cultivares presentan la tec-
nologia INTACTA. =

Rainbow.
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_ Glymax con fertilizantes K-Mag. Marcelo Stupak,
consultor de negocios Glymax destacé que el K-Mag
es un fertilizante exclusivo de Glymax en alianza con
Mosaic Fertilizantes. El fertilizante proviene de EEUU,
es un doble sulfato de potasio y magnesio, 2.600 veces
mas soluble en agua que otros fertilizantes del mercado
disponibilizando inmediatamente los nutrientes paralas
plantas y su indice salino es 2,6 veces menor que el clo-
ruro de potasio, disminuyendo la posibilidad de quema
de las raices. K-Mag estéa disponible en diferentes for-
mulaciones para uso en siembray cobertura.

MATRISOJA CON PROPUESTA DE BASF

Matrisoja llevé las propuestas de la companiia alema-
na BASF y otros productos. Ever Emhart, encarga-
do de la Unidad de Bella Vista de la firma, presenté
tratamiento de semillas de BASF con Vault®HP, en
la desecacién actud Heat y para el control de enfer-
medades los fungicidas Ativum y Versatilis®. Ativum

Matrisoja.
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recomendd para la primera aplica-
cién y en tercera con mezcla con
Versatilis®.

VARIEDADES DE TMG

ALAG present6 tres variedades de
la obtentora TMG, dos INTACTA y
una RR 1. Angel Medida de la firma
ALAG destacé como lanzamiento la
TMG 7473, rustica que se adapta
bastante bien a suelos no fértiles y
fértiles, indicado para apertura de
siembra. También estuvo la TMG
7061Inox INTACTA, un material
exigente en suelo, de alto potencial
del rendimiento, posicionado para
siembra a partir del 10 de setiem-
bre. También estuvo la TMG 7063,
que es una variedad INOX, posicio-
nada para apertura de siembra, bien
adaptada parainicios de plantio has-
ta fines de setiembre.

VARIEDADES SYNGENTA Y
NIDERA

La compaiia Syngenta presentd va-
riedades de Syngentay Nidera. El Ing.
Agr. Jesus Almada, responsable de la
generaciéon de demanda para ambas
marcas de semillas de soja, presenté
entre las variedades Nidera la 5258,
RR1, super precoz, direccionada para
siembras tardias o cierre de plantio.
Otro material de Nidera fue 5960
RR1, posicionada para siembraa partir
del 15 a 20 de setiembre, buena rami-
ficacion, buena estructura de planta,
alto peso en granos, de alto potencial
productivo, pero exigente de suelos
fértiles para expresar el potencial.
También estuvo el 42 68 RR1, posi-
cionada para la siembra desde el 9

TMG.
4
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de setiembre, de altisimo potencial, ramificacién exce-
lente, elevado peso en granos, de un ciclo un poco mas
largo de 5909.

De las INTACTA presenté la 6906, STS y tolerante al ne-
matodo Pratylenchus, indicado para apertura de siembra,
ramifica muy bien, alto peso en granos, mantiene la cali-
dad de granos, presenta muy bajo porcentaje de granos
partidos. Es una variedad de gran potencial productivo.
Debe ser posicionada en las dreas mas fértiles.

De Syngenta estuvieron las variedades Syngenta 1163,
un material RR1 con varios afos en el mercado, es una
RR1yla 1561, INTACTA, destacada por su sanidad, po-
sicionada para siembra del 15 a 20 de setiembre en ade-
lante, variedad tolerantes a Phytophthora. Se comporta
muy bien area con problemas de drenaje.

MONSOY LLEVO DOS VARIEDADES

Las propuestas de Monsoy presentadas en la parcela de
la Cooperativa La Paz fueron dos para cierre de siembra,
el M5705 IPRO y el M5947. El Ing. Agr. Carlos Pino re-
presentante Monsoy explicé las cualidades y el posicio-
namiento de los mismos.

Enfatizé la importancia de respetar los posicionamien-
tos de las variedades, el ecosistema y la densidad reco-
mendada.

SOMAX AGRO CON INSUMOS VARIOS

Somax Agro llevé diversos insumos, entre ellos coadyu-
vantes, kit para tratamiento de semillas y productos nu-
tricionales. El Ing. Oscar Danieli, gestor de ventas de la
regional La Paz de Somax Agro destaco el coadyuvante
Snow, que cumple la funciéon de dispersante, adherente,
antideriva, antievaporante y toda la funcionalidades que
se necesitan para que un producto que se aplica llegue al
lugar adecuado y tenga una buena funcionalidad dentro
del cultivo, o sobre las hojas del cultivo.

También mencioné al TS Max soja, que es un kit de tra-
tamiento de semillas para soja. Este contiene todo lo ne-
cesario para un buen arranque del cultivo de la soja, dos
fungicidas, un insecticida, inoculante de alta concentra-
cién mas un protector.

Se demostré ademas la afectividad de Ray Nitro, que cum-
ple lafuncién especificadel desarrollo radicular dentro de

Monsoy.

*

Jesus Almada,

presento la planta, una mejor ramificacion, me-
variedades de . ..

Syngenta y jor formacion de entrenudos, que por
Nidera. ende nos va adar una mayor cantidad

devainasenlas plantas. Este,ademas
del tratamiento de semilla puede ser
utilizado para aplicacién foliar.

Se destaco en parcela el Power Pro,
un complejo de macro y micronu-
trientes, mas aminoacidos, que se
encuentran en forma liquida y posi-
cionado parael cultivo de sojay otros
cultivos, especialmente para el desa-
rrollo y fortalecimiento de la planta.
Somax también destacé los produc-
tos de Corteva, entre ellos el herbi-
cida Texaro y los fungicidas Viovany
al Aproach Power, posicionados para
un buen arranque y un buen control
de enfermedades de lasoja. CA

Somax.

*
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Propuesta de fertilizacion
para trigo con Agrosystem

El cultivo de trigo exige una fertilizacion equilibra-
da. Requiere de buena fertilizacion nitrogenada,
por eso siempre las formulaciones destinadas para
este cultivo tiene que tener altos puntos de ese ele-
mento. El nitrdgeno va a ser que el cultivo tenga una
buena productividad y sobre todo calidad, manifesto
el Ing. Eric Von Zastrow, profesional de Agrosystem.

su suelo, es muy importante que realice un anélisis

previo, por sobre todo buscar las formulaciones
ideales para el cultivo del trigo. “Generalmente ya hay
aporte de fésforoy de potasio disponibles o remanentes de
la fertilizacion al cultivo de la soja. Entonces el productor
debe ir equilibrando esos elementos aumentando la for-
mulacién con alto contenido de nitrégeno’, dijo.
Von Zastrow comentoé que Agrosystem, como represen-
tante de la marca de fertilizantes Yara, cuenta con los
fertilizantes de base Yara Mila que tiene 16 de nitrége-
no, 16 de fosforo y 16 potasio cuyas caracteristicas son
la alta calidad de la materia prima, excelente solubilidad
en donde todos los nutrientes estan en cada granulo y
también con dos formas de nitrégeno. “Con este produc-
to diferenciado ofrecemos un aporte de nitrégeno sos-
tenido equilibrado”, dijo.
El profesional mencioné que se puede arrancar el cul-
tivo con un fuerte aporte de nitrégeno y también en lo
posible realizar otra fertilizacién de cobertura en la fase
de macollaje, aportando asi un poco mas de nitrégeno

S i bien el productor generalmente conoce como estd
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mismo con el Yara Mila, en donde
también estamos aportando P y K,
o Yara Bela que contiene 27% de N,
paracubrir todo el requerimiento de
ese elemento al cultivo.

Menciond que es importante tener en
cuenta el requerimiento del material
genético que elige y sobre esa base
posicionar la dosis de fertilizante.
Ademas de eso, el cultivo de trigo tie-
ne otros contextos, para lo cual seria
muy importante la aplicacién de fer-
tilizante, explicé el profesional.

Para la nutricién foliar, Agrosystem
dispone en forma exclusiva, que es
la linea de Yara Vita. Estas ofrecen
distintas fuentes de micronutrien-
tes que se puede aplicar enlafase de
mayor demanda que tiene el cultivo.
Agrosystem ademds cuenta con la
Unidad del Departamento de Suelo.
La misma puede ofrecer informa-
cion detallada al productor sobre
como estd la salud de su suelo y so-
bre esa base brinda las recomenda-
ciones en nutricion.

Esta empresa proveedora de insu-
mos Y servicios cuenta ademas con
toda la linea de defensivos agricolas
con acompanamiento de profesio-
nales en su parcela en sucampo. CA
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Varios sectores productivos incluyeron medidas para mitigar los

perjuicios colaterales surgidos como consecuencia de la cuarente-
na sanitaria y el aislamiento social. Y, aunque hubo que posponer al-

gunas inversiones e introducir ajustes para enfrentar este escenario,
también se destaco la importancia de incorporar buena tecnologia e
iInfraestructura adecuada para cada actividad, como la horticola.

de vivir y a su paso dejé varios cambios en la ac-

tividad diaria. El campo, como pilar econémico, no
pard, pero no por ello no se vio afectado en este escena-
rio adverso. Varias inversiones quedaron relegadas y se
tuvieron que replantear rutinas de trabajo, justamente
paraimpedir cortar con la cadena productiva. Uno de los
sectores que demandan mayor cuidado y tecnificacion
sin dudas es el horticola, pues no solo debe enfrentar
problemas comunes a otros rubros como clima y merca-
do, sino que por el tipo de explotacién requiere un segui-
miento diferenciado.
Tito Blaich, horticultor de la zona de Capitan Miranda
(Itapua), lleva mas de 35 afos en la actividad y, aunque
movido por una inquieta curiosidad de explorar otras
opciones, encontré en este sector su rubro definitivo.
En una visita a su emprendimiento, verduleria “El Sem-
brador”, aclaré que prefiere usar el término de “cultivos
protegidos” antes que “invernaderos”, porque existen
diferencias, como la de incorporar algunas tecnologias

I a irrupcion del Covid-19 alteré el normal modo

en unos y no en otros. También co-
menté sobre la incidencia del coro-
navirus en el &mbito y parte de los
ajustes que se debieron introducir
para no parar del todo.

“Por este momento hubo una pausa
con toda esta situacién de la pande-
mia, pero no paramos. Regulamos
mas por el cuidado que debemos
tener y la proyecciéon es crecer”,
dijo, alentado por la confianza en
que ya habra tiempos mejores. Con
respecto a la situacién actual de la
produccién indicé que, aunque por
el momento hay poco, con unas 3 mil
plantas de tomate en cosecha, para
dentro de un mes ya se podrian adi-
cionar otras 6 mil plantas mas para
la colecta. Uno de los cambios fue
con el cronograma de pimiento =»
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NOTA DE TAPA

o locote, que tuvo que reacondicionar el plan de trabajo.
“Estabamos en crecimiento para completar 20 mil plan-
tas en total. Hasta ahi nos vamos a quedar. Si, destina-
riamos 5 mil plantas mas para (pimiento) rojo y amarillo,
porque verde ya tenemos ahora”,comentd. En el caso del
pepino, “mantenemos dos invernaderos en forma cons-
tante, que nos dan unas 100 cajas semanales en cosecha.
Todo depende de latemperatura. Otros rubros, hacemos
ahora en menor cantidad porque el consumo disminuyé
bastante en lo que sea hortalizas. La gente da prioridad
aotros alimentos y muchas familias dejaron de consumir
ensaladas en sus dietas diarias”, lamenté.

En su caso, los cultivos que se vieron mas afectados fue-
ron las hortalizas verdes. “Se entiende que, como la gen-
tedejé de comer ensalada, la parte de lechugas y verdeos
se venda poco. Estamos disminuyendo lo que sea repollo
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y suspendimos la lechuga. Estamos
con la ultima plantaciéon por este
afo. Luego hariamos una pausa has-
ta el verano porque creemos que va
a ser de muy dificil comercializaciéon
en estos meses, teniendo en cuenta
que cerraron ‘lomiterias’, ‘hambur-
gueserias’ Toda la gastronomia que
si utilizaba mucha lechuga”, recono-
cio, como uno de los ajustes para el
resto de temporada.

Pero también contindan demandas,
como las del tomate y de los pimien-
tos, que “siguen su consumo normal
con precios aceptables en este mo-
mento”, indicd. “Tenemos que apun-
tar mas hacia los rubros de primera
necesidad, por lo menos para este
ano. Lo que hacemos es producir mas
tomate de la variedad perita que no
puede faltar en las comidas. Estamos
haciendo mas plantaciones de to-
mate y pimientos”, recalcé. Aunque
reconocié que esperan apoyo igual-
mente para enfrentar la crisis, tanto
de la poblacién para apostar por la
oferta local, como a las autoridades
para combatir el contrabando.

En este sentido indicé que el sector
también esta afectado por coyuntu-
ras anteriores. “Compafieros horti-
cultores estan golpeados. Econémi-
camente ya venian de una situaciéon
complicada el ano pasado, donde los
precios del tomate cayeron por el
suelo. No se pudo vender. Hubo gen-
te que tuvo que tirar grandes canti-
dades, invadidos por productos de
Argentina y de Brasil, incluso ahora
con las restricciones el mercado
estd saturado de productos argen-
tinos y uno se pregunta como ingre-
san si las fronteras estan cerradas.
Eso hace que la produccioén nacional
tenga doble enemigo, pandemia y
contrabando’, dijo.

En su caso particular, compartié
otro ajuste para mantener cierta
dinamica en la actividad. “Estamos
haciendo pausa con la labor. Traba-
jamos dia de por medio para no de-
jar sin ocupacién al personal. De los
cinco dias y medio a la semana que
veniamos trabajando, de lunes a sa-
bado al mediodia, ahora pasamos a
cuatro dias semanales. Asi conser-
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vamos al personal para que no quede desocupado y esto
se pueda sostener. Las ventas estan bastante frenadas,
el mercado donde comercializo, se redujo a menos del
50% el consumo”, indicé al tiempo de anadir que también
se estan tomando precauciones sanitarias.

“El uso de tapaboca aqui es obligatorio. Les pido que ya lo
usen antes de llegar e incluso les exijo que no se los quiten
por la calle. Tenemos lavatorio, los productos desinfec-
tantes y otras medidas que al principio no fue del agrado,
pero que tuvimos que disponer, como fue la prohibicion
del tereré. Tuvimos que cortar por el momento. Estamos
trabajando pero no a tiempo completo, esperando que
pase la peor parte y, una vez que se restablezcan las ac-
tividades después de la cuarentena, vamos a retomar con
toda la velocidad, para tratar de tener la mayor cantidad
de produccién para la temporada de verano”, adelanto.
Estimé que todavia falta un trecho adverso por recorrer
y que eso se debe tener en cuenta a la hora de nimeros
para tecnificacion o para algunos gastos. “No se avizoran
tiempos muy buenos. Entendemos que va a ser un ano
muy dificil, por lo que se debe tener mucho cuidado en
cuanto a inversiones, a costos, a nimeros. Las expecta-
tiva de venta no son muchas y esta situacién va a llevar
mucho tiempo para recuperar el impacto, principalmen-
te la parte econdmica, que estd muy decaida, muy gol-
peada”, expuso. De su emprendimiento, compartié que
por el momento tampoco renovaria inversiones.
“Ibamos a implementar tecnologia mas avanzada, pero
los nimeros no nos permitieron. Hay una situacién en
donde todo productor debe analizar cuando el costo
‘no es muy amigo’ del beneficio. La situacion nos impi-
de implementar en estos momentos tecnologias mas
avanzadas porque requiere una gran inversién y los
resultados podrian ser menos de lo esperado”, advirtio.
El sistema de trabajo es del tipo cultivo protegido bajo
plastico con sistema de riego y de fertilizacion via go-
teo, sistema colgante en plantas de tomate, “tecnologia
bastante conocida que se viene realizando desde hace
un buen tiempo”, dijo.

No obstante, en estos afios hubo cambios. “Lo que
avanzo fue en la parte de fertilizacién. Antes se hacia
sobre la base de granulados, ahora es sobre la base de
hidrosolubles. Practicamente conservamos ese siste-
ma de trabajo. También avanzamos en la genética. En
las semillas, principalmente. El tomate tipo lisa de alta
tecnologia viene de Holanda. Es de muy alta calidad de
frutos, de muy alta calidad de cuaje, pero también de
muy alto costo. Con decir que un sobre de 1.000 semi-
llas de esta variedad de tomate cuesta cerca de US$
300, frente a otros que cuestan unos US$ 100. Es don-
de estamos invirtiendo mas”, expuso.

Otrasituacién que incide en el escenario es el incremen-
to de los costos. “Estamos empezando a tener remarque
de precios por parte de los proveedores y nos avisaron
que compremos lo que podamos porque esto va a ir a
las nubes. En Paraguay no se produce ninglin insumo

para horticultura, sino que se debe
traer de afuera y la importacion
estd trancada. Hoy nos manejamos
para proveernos con el stock de las
reventas disponibles, pero también
estd ingresando en rojo, podriamos
colapsar por falta de insumos. Es
una preocupacion bastante fuerte”,
reconocio.

NO PARAR DE PRODUCIR

Si bien el escenario es complicado
y la coyuntura adversa podria se-
guir unos meses mas, en la Verdu-
leria “El Sembrador” existe la plena
confianza en la recuperacién. Por
ello, Blaich reiterd la importancia
de regular la actividad, pero sin
que ello implique la paralizacién
total del trabajo. También exhorté
a quienes necesariamente deben ir
a una pausa para aprovechar este
momento. “Instaria a la poblacién
a que canalicen mejor las cosas.
Con todas estas situaciones vivi-
das, tenemos mucho tiempo para
meditar, para analizar las cosas
que hicimos, si las hicimos bien o
mal”, opind.

Anadié que “si en algunas cosas
entendimos mal, ahora es momen-
to para corregirlas y dedicar el
espacio a la producciéon nacional.
El Paraguay consume muchas =»
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hortalizas, pero siempre tenemos el problema que
nos invaden con productos de afuera. Pareciera que
estd mermando, que cada vez hay menos, pero no ter-
mina. Tampoco vamos a poder frenar todo si no tene-
mos la cantidad que el mercado pide”, reconocié en un
momento dado de su reflexion, por lo que reiteré la
necesidad de tener en cuenta la demanda y ver cémo
poder satisfacerla a nivel local, cada vez en mayor
proporcién.

Instd a sus colegas a no decaer. Comenté que incluso
se establecieron nuevos espacios para apoyar al sec-
tor, como la recientemente creada Cooperativa Mul-
tiactiva de Produccién y Comercializacién Fruti-horti-
cola Capitan Miranda Ltda. “A los demas productores
les diria que no aflojen. Que saquen fuerzas de donde
sea para poder continuar con esto. Siempre que llovié,
pard. Detras de la tormenta sale el sol. Esto va a pasar,
va a terminar. Por ahora no queda mas que cuidarse y
tratar de salir de esta situaciény dar con todo. No parar
de producir porque la gente tiene que comer”, finalizé.

\EIEXE]l pena tecnificar

L a tecnificacién viene demostrando la importancia
que tiene, sobre todo para enfrentar aquellas ad-
versidades sobre las que se puede tener algun tipo de
capacidad de contrarrestar sus efectos negativos. “Te-
nemos un registro para cada cultivo protegido. Tenemos
una planilla de donde sacamos los célculos, pero nada se
puede hacer en contra del clima. Cuando el factor clima-
tolégico no te acompania, es resto simplemente es herra-
mienta de trabajo. Se necesita que el clima sea favorable
para que cada componente haga su funcion”, indicé Tito
Blaich, quien lleva mas de una década con instalaciones
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Tito Blaich,
horticultor
de la zona

de Capitan
Miranda.

de proteccion para rubros hortico-
las. “Haciendo una suma y resta al
final del aio, en el balance del afio,
uno saca la conclusién de un prome-
dio general. Comparando con o sin
proteccion podemos hablar de una
diferencia de 50%”" indic6 sobre el
beneficio de emplear este tipo de
sistema de produccion.

Aungue lleva méas de 35 afios en la
horticultura, la introduccién de los
“plasticos” para el cultivo protegido
se inicié hace unos once afos. Lue-
go, tuvo la posibilidad de empezar
a comparar marcas hasta optar por
Agrinplex, representada en el pais
por CMP Agro, aunque ya venia uti-
lizando lalinea. “Probé muchas mar-
cas. Si bien me inicié con Agrinplex,
después por una cuestion de ir des-
cubriendo, buscando alternativa,
buscando cudl plastico anda mejor,
volvi a esta marcay puedo decir que
hoy ‘me casé’ con la marca, ademas
de conseguir que muchos otros pro-
ductores también ‘se casen’ con esa
marca, principalmente por muchas
razones y ventajas. Entre estas, “la
garantia que me da la marca que los
plasticos van a resistir temporales,
ofrecen mas durabilidad, mas flexi-
bilidad que otras marcas, cuentan
con una mayor proteccién contrara-
yos ultravioletas y, lo mejor de todo,
es que encontré solucion a proble-
mas de temperatura bajas”, dijo.
Aclaré que esto partié de su expe-
riencia. “Agrinplex protege cultivos
en temperaturas bajas. Hasta -2 °C
todavia no se congelan dentro del
invernadero. Otras marcas, con 0 °C
ya muestran hielo dentro de la es-

www.campoagropecuario.com.py



tructura. A parte, presenta otras opciones, pero lo mas
importante que encontré es que ofrece mas seguridad.
Comprobé que mientras en un invernadero se conge-
|6 por completo toda la plantacion, en otra, se llegd a un
semicongelamiento, mientras que con Agrinplex no tuvo
problemas. Salvé toda la produccién de estas instalacio-
nes sin ninguna afectacion del frio que tuvimos. Mientras,
otros colegas horticultores lamentaban sus plantaciones
guemadas. Asi comprobé la tranquilidad y seguridad de
contar, y de recomendar, con este producto. (...) Hasta el
diade hoy no salimos de lamarca. Seguimos con Agrinplex,
representado por CMP Agro”, indicé, en otro momento.
Explicé que de los 50 invernaderos, en uno solo tiene
otra marca, mas que nada para probar cémo resulta,
cémo se comporta, aunque hasta ahora no encontré nin-
guna diferencia ni resultado superior, admitid. “El esto,
los 49 son todos de Agrinplex. En un solo predio, tene-
mos 19 naves totalmente de Agrinplex”, resalté. Recodé
igualmente un viaje que realizé a Santa Lucia, Corrien-
tes (Argentina), para conocer las técnicas de cultivo ya
empleada alla por entonces “que ni idea teniamos”, re-
memorad. “Traje un montdn de técnicas de cultivo y de
conocimiento y empecé a implementarlas dentro de mi
huerta”, anadié. Hoy, en la distancia del tiempo, puede
comparar la importancia de haber introducido la tecni-
ficacion en su finca, pero no solo a nivel personal, sino de
cémo la modernizacién y profesionalizacion de la activi-
dad esta arrojando beneficios para todo el sector vy, por
ende, para la economia.

“Hace unos siete afios, por decir, y de ahi hasta hoy, en
cuanto a horticulturaenlaregiény en todo el pais con el
uso de tecnologia registré un crecimiento abismal. Esta-
mos usando tecnologia que, si bien no del todo de primer
mundo, se usa en todos lados, principalmente lo que es
la proteccion de la planta, fertilizacién y riego automa-
tico. Tenemos temporizadores de riego, de fertilizacion,
estamos tecnificado a un paso bastante acelerado. Es
sabido que en nuestro pais tenemos algunos inconve-
nientes, pero creo que hoy mucha gente abrié los ojos a
la tecnologia. Implementar eso, hacer funcionar, te cam-
bia la vida, te cambia todo, te reduce mucho el trabajo
y te aumenta muchisimo la produccion, la calidad. Todo
eso hace que uno pueda competir en precio, en calidad e
incluso en cantidad”, reflexiond sobre los cambios obser-
vados en tan poco tiempo y que le permiten confirmar
gue vale la pena invertir en tecnologia.

“Totalmente (vale la pena), porque los costos de la es-
tructura no son elevados, porque disponemos de mucho
material para la construccién de los invernaderos, pues
normalmente se utilizan madera de eucaliptos, que in-
clusive el mismo productor puede tener plantaciones
propias. Los costos no son elevados, los plasticos no son
caros, son baratos. Aqui pasa por una cuestion de cultu-
ra. Entender que tecnificando, se facilitan muchas cosas
Yy, aunque al mismo tiempo se esta en una actividad como
la productiva, con riesgos que se corren como por ejem-
plo con granizos y tormentas, al hacer una evaluacién

final de todo, se ve que vale la pena
invertir. Y mas todavia en plasticos
buenos, como en este caso, esta
marca Agrimplex. Son afos que es-
toy utilizando y hoy mas que nunca,
mas fanatizado a seguir usando esta
marca”, dijo. Prueba de su fidelidad
a la marca fueron los nuevos lotes
adquiridos en la ultima edicion de
Agrodinamica, en Itapua. >

Qo Blaich, quien igualmente indicé que tiene clien-

Mercado, fidelidad y nuevos\
espacios para comercializar

no de los cuellos de botella de todo emprendi-

miento es llegar al mercado y concretar la co-
mercializacién de los productos. En el caso de verdu-
leria “El Sembrador” tuvo mucho que ver la alianza
establecida hace mas de un par de décadas y que
hasta ahora sigue el vinculo comercial, en un benefi-
cio mutuo. Tito Blaich, recordé que lleva 25 afios de
proveer hortalizas a una misma empresa de Encarna-
cion. “Nos iniciamos juntos. Ellos como comerciantes
y yo, como productor. Hoy ya es un supermercado y
seguimos. Estamos en forma ininterrumpida en todo
este tiempo trabajando juntos y les proveo de los
productos de acuerdo a lo que se necesita”, indicé.
Sobrelaposibilidad de llevar la producciéon mas alla
del departamento de Itapua, indicé que ya tuvie-
ron experiencia de proveer incluso hacia la capital
del pais. “En ocasiones salimos, pero Ultimamente
se abrieron mercados mejores solo en Encarnacién
y estamos comercializando todo lo que estamos
produciendo. Estdbamos llevando hacia Asuncién
tiempo atras, pero luego se amplié la demanda de
los mercados mas cercanos. El supermercado con
quien trabajo también crecié mucho. Se expandié
mas y abrié mas porque crecié mucho su clientela.
Se triplicé y eso, automaticamente, también tripli-
c6 mi volumen de venta”, indicé en un escenario
previo a la pandemia.
También entré en actividad la Cooperativa Multiac-
tiva de Produccién y Comercializacion Fruti-horti-
cola Capitan Miranda Ltda., del cual Blaich también
es socio fundador. La entidad solidaria fue reconoci-
da como tal en el 2019. Antes fue una asociacién de
productores, que arrancé como centro de acopio. Ya
participd como expositora en la tltima Agrodindmica
y cuenta 32 socios, con tendencia a un “30% de cre-
cimiento anual, de acuerdo al mercado que se vaya
conquistando, porque tampoco es bueno tener mu-
chos socios y poco mercado. Ambos deben crecer”,

tes que compran directamente de finca.
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“El Sembrador” [ele]§

dentro y proyecciones

L a verduleria “El Sembrador” esta en la zona de Gra-
neros del Sur, a la altura de calle D5, Federico Cha-
vez, distrito de Capitan Miranda. La trayectoria por esta
actividad se remonta algunas décadas atras cuando un
pequeio Tito empezé como ayudante de la huerta de su
madre, quien fallecié cuando él tenia 12 anos y quedd
para continuar con el trabajo. Primero en forma familiar,
para el autosustento y luego a una tarea mas comercial,
sobre todo cuando el nifio crecié y formd su familia y
ya era necesario contar con ingresos para mantener el
hogar. El siguiente gran paso fue pasar a una produccién
bajo “cultivo protegido”, como prefiere llamar antes que
en sistemas de invernadero. De esto ya hace mas de un
decenio. Antes también introdujo el sistema de riego en
forma convencional. Actualmente cuenta con unos 50
“invernaderos” en dos predios, que vendrian a ser dos
hectdreas de techo cubierto.

La proyeccién es realizar un crecimiento del 10% anual,
hasta llegar a 100 unidades. “Ahi seria el tope. Porque ya
es mucho. Es suficiente. Estamos trabajando, gracias a
Dios, siempre tratando de mejorar, en calidad, en canti-
dad, en presentacion, en logisticay hasta hoy no tuvimos
grandes problemas con respecto a la comercializacién.
Siempre vendimos todo”, refirié Tito Blaich, quien lleva
mas de 35 afos a la horticultura. Su produccién incluye
tomate (lisa y perita), pimiento, repollo, lechuga (comun
y repollada), pepino y algo de verdeo, asi como melén.
Bajo plastico produce pimiento de tres colores: rojo,
verde y amarillo, asi como el tomate, pepino y meldn.
Con el sistema de media sombra plantan lechuga (ame-
ricana y comun), algo de pimiento y todo lo que es ver-
deo. Mas recientemente empezé a probar el sistema de
regadio mas moderno y con el empleo del “mulching”, el
cobertor de suelo.

“Si no hay ninguna falla en el regadio, instalariamos
sobre este sistema la parte del mulching, después de
verificar todos los goteros, ya que desarrollamos el
sistema de riego por goteo en forma localizada, distri-
buidas en cintas para un goteo con distanciamiento de
10 cm para unos 4 litros por hora, por metro lineal. Es
lo estimado del riego”, subrayo con respecto a algunas
tecnologias introducidas previo al episodio de la pan-
demia por Covid-19. Otro dato compartido fue que
al principio, el emprendimiento conté con mas gente
pero con menos plantacién. Antes requeria de quince
personas para un trabajo a cielo abierto. Hoy, cuenta
con diez colaboradores para cubrir los 50 invernade-
ros. “A campo (descubierto) era mas trabajo de lo que
es ahora. Si llovia, primero, impedia seguir trabajando.
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Nadie hacia naday, segundo, se complicaba porque se
encimaban todas las tareas”, rememord.

Sin embargo, la situacién cambié. “Si ahora llueve, con
estas infraestructuras, igual se puede trabajar debajo
de los techos. Puedo decir con propiedad que optar por
un cultivo protegido quizas para muchos sea todavia
algo nuevo, para una mayoria ya no. Quien empezé con
esto, se da cuenta que sin proteccién, la planta no va a
responder con el potencial que pueda tener”, recalcé.
A modo de anécdota, pero una experiencia sumamente
valida fue la que compartié con respecto a probar otras
actividades. En efecto, si bien la horticultura se man-
tuvo a lo largo de todo este tiempo como rubro prin-
cipal, de forma paralela, probé otros rubros. “Fracasé
en todos (los otros), por lo que me quedé 100% con la
horticultura”, rememord. En tanto, en sus planes de ex-
pansion lo apoya su hijo Gabriel quien, mayor de edad,
lo acompana en el trabajo de dia y, a la noche, va a la
facultad. El vinculo filial en la actividad sigue, asi como
aquel nino en la huerta de sumadre. CA

www.campoagropecuario.com.py
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La pandemia no impidio
defensas de tesis a los
alumnos de la USC
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SN\FIA DE PESO DE BOVINO
CASTRADO (MESTIZO BOS
'S) EN SISTEMA SEMI INTENSIVO
Autor: Mirna Ramona Lépes Benitos
Orientador: [ liasc Estigarribia
Presentacion de defensa de La tesista Ruth Magdalena Garcia
Mirna Ramona Lépez Benitez. Servin durante su presentacion.
a Universidad San Carlos (USC) realizo la defensa egresados! refiere el boletin infor-
detesis virtuales, una nueva modalidad ante la lle- mando sobre esta nueva modalidad
gada del Covid -19 a nuestro pais. Fueron varios impulsada por la universidad ante
estudiantes quienes realizaron bajo el mismo rigor y ex- la pandemia. Las defensas de tesis
periencia ante una defensa de tesis presencial. se volvieron virtuales, un momento
El Covid-19 no impide que nuestros estudiantes de- esperado por muchos alumnos, que
fiendan sus tesis: jFelicitamos a nuestros flamantes gracias a la tecnologia fue posible.
Mesa conformada por el Dr. Eustacio Lépez Momento de la defensa virtual de tesis de Pedro
Otazu, el Dr. Antonio Macchi y el Dr. Agustin Pascual Morel Britez seguido muy atentamente

por el Ing. Anibal Eduardo Ruiz Ginés.

it ife |

Barrios durante las devoluciones.

§ O limtacio Lpat 0
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Durante el mes de marzo y lo que va del mes de abril,
fueronrealizadas las defensas en forma virtual con exce-
lentes resultados. El comunicado refiere que, para ello,
fueron realizadas varias capacitaciones con los tesistas
y los profesores, siendo planificadas para que todos los
alumnos puedan llegar preparados para la defensa. Los
flamantes egresados son de diversas filiales, entre ellas
se encuentran Asuncion, Villa Hayes y Curuguaty por ci-
tar algunas.

El proceso fue ejecutado por la Mag. Ma Esther Cabral; Di-
rectorade Educacion a Distancia. - Msc. Susana Ruiz Diaz Gill

Ronda de

preguntas tente de E - learning. Los miembros del
por parte . .

de Ia Ing. tribunal examinador que se sumaron a

esta modalidad fueron el Dr. Eustacio
Lopez Otazu, Dr. Antonio Macchi, Dr.
Agustin Barrios, Dra. Angélica Méndez,
Ing. Anibal Ruiz, Ing. Ma. Celia Benitez
Nara, Ing. Luis Villanueva, Ing. Andrés
Armadans, el Dr.Horacio Lépez Nicora,
Ing. Ronaldo Dietze, Ing. Ubaldo Britos,
Ing. Rossana Ramirez, Ing. Alfonso Bor-
gognon, Ing. Sonia Rojas y el Dr. Guido

Sonia Rojas.

Morlis - Coordinacién de tesis. - Ing. Maria Gonzalez- Asis- Humada. CA
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SOJA

Menos cosecha, menos stock

| USDA estimé la produccién munidal de soja en 338,08

millones de toneladas, frente a los 341,76 millones de
marzo, mientras que las existencias finales fueron proyectadas
en 100,45 millones, respecto de los 102,44 millones del mes
pasado y de los 101,10 millones calculados por los privados.
Para los Estados Unidos, el USDA mantuvo sin cambios el
stock inicial y la produccion, en 24,74 y en 96,84 millones
de toneladas, pero elevé de 57,29 a 57,83 millones la mo-
lienda. El uso total fue ajustado de 60,76 a 60,62 millones. El
organismo estimo una reduccion de la exportaciéon de 49,67
a 48,31 millones de toneladas. Y, en funcién de este ultimo
dato, el USDA incrementd su calculo para las existencias fi-
nales, de 11,56 a 13,07 millones de toneladas.
Para Brasil, el USDA redujo su estimacion de cosecha de 126 a
124,50 millones de toneladas, pero elevé de 77 a 78,50 millo-
nes su prevision sobre las exportaciones.
Para la Argentina, el USDA achic6 de 54 a 52 millones de tone-
ladas su prevision sobre el volumen de la cosecha de soja, pero
mantuvo el calculo de las exportaciones de poroto de soja en
8,20 millones.
Las importaciones de China fueron elevadas por el USDA de
88 a 89 millones de toneladas y sus existencias finales, de
21,73 a22,73 millones.

Incrementa el stock mundial

| USDA estimé la produccion global de maiz

en 1113,02 millones de toneladas, frente a los
1112,01 millones de marzo, mientras que las existen-
cias finales fueron proyectadas en 303,17 millones,
respecto de los 297,34 millones del mes pasado y de
los 298,50 millones calculados por los privados.
Para Estados Unidos, con relaciéon a la campaia
2019/2020, el USDA mantuvo en 56,41 millones de to-
neladas las existencias iniciales y en 347,78 millones el
volumen de la cosecha. El uso forrajero fue elevado de
140,34 a 144,15 millones de toneladas, pero el uso total
fue proyectado en baja, de 313,58 a 308,37 millones.
Dentro de la columna de uso total, el uso de maiz en
la industria del etanol de Estados Unidos, que era uno
de los puntos sobre los que el mercado tenia puesta su
atencion en virtud del impacto del derrumbe del valor
del petrdleo, fue recortado fuertemente hoy por el
USDA, de 137,80 a 128,27 millones de toneladas. Las
exportaciones, en tanto, fueron mantenidas sin cam-
bios, en 43,82 millones.
Con el dato del etanol como variable mas relevante,
el USDA elevo de 48,07 a 53,15 millones de tonela-
das su proyeccion sobre el stock final de la campaiia,

Cotizaciones en Chicago (28-04-2020)

Mes US$/t Mes

US$/t Mes US$/t
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con lo que quedd por encima de
los 50,90 millones previstos por
el mercado.

Para Brasil, el USDA mantuvo su
proyeccion de cosecha en 101 mi-
llones de toneladas y el calculo de
exportaciones en 36 millones.
Por su parte para la Argentina el
USDA mantuvo en 50 millones de
toneladas su prevision sobre el
volumen de la cosecha de maiz y
en 33,50 millones su calculo sobre
las ventas externas.

Entre los paises importadores de
maiz, el USDA ajusto su prevision
sobre las compras de México y de
los paises del Sudeste Asiatico de
17,50a 17,30y de 17,70 a 17,50
millones de toneladas, respecti-
vamente. Ademas, mantuvo sus
proyecciones sobre las importa-
ciones de la Unién Europea en 21
millones de toneladas; las de Ja-
pén, en 16 millones, y las de Egip-
to, en 9,90 millones.

Tractores

John Deere 123
Massey Ferguson 60

Mayor existencia mundial

| USDA estimé la produccién mundial de trigo en 764,46 millones de toneladas,
frente a los 764,49 millones de marzo, mientras que las existencias finales fueron
proyectadas en 292,78 millones, respecto de los 287,14 millones del mes pasado y de
los 287,40 millones calculados por los privados.
Para los Estados Unidos, el USDA mantuvo en 29,39 millones de toneladas el stock ini-
cial; en 52,26 millones la produccion, y en 2,86 millones las importaciones. El uso forra-
jero de trigo fue recortado por el organismo de 4,08 a 3,67 millones de toneladas, y el
uso doméstico total, de 31,71 a 31,30 millones. También fue reducido el calculo sobre
las exportaciones, de 27,22 a 26,81 millones. Las existencias finales estadounidenses
fue elevada por el USDA de 25,58 a 26,40 millones de toneladas
El USDA también sostuvo la produccién de Rusia en 73,61 millones de toneladas, pero
el volumen de sus exportaciones fue reducido de 35 a 33,50 millones de toneladas.
Asimismo La cosecha de Ucrania fue levemente elevada, de 29 a 29,17 millones de to-
neladas, en tanto que sus ventas externas fueron mantenidas en 20,50 millones.
La produccién de la Unidn Europea fue sostenida en 154 millones de toneladas, al igual
que lasimportaciones, en 4,80 millones, pero las exportaciones fueron revisadas al alza,
de 32 a 33,50 millones de toneladas.
Para Canada el informe no presenté cambios, dado que la cosecha y las exportaciones
fueron sostenidas en 32,35 y en 23 millones de toneladas.
La produccién de Australia fue sostenida en 15,20 millones de toneladas, pero sus ex-
portaciones fueron elevadas de 8 a 8,20 millones.
Parala Argentina no hubo cambios, la cosecha fue sostenida en 19,50 millones de tone-
ladas y las ventas externas, en 13,50 millones.

mismas tenencias del inicio del afio. En trac-

L a pandemia Covid-19 complicé el
tores, John Deere con el 44% de las ventas,

cierre de los numeros del sector de

Valtra

Fotén

New Holland
Case

LS

Mahindra

37
13
11
11

jCLT

AR

Total

Cosechadoras

274

Fuente: Cadam.

John Deere

New Holland
Case

Massey Ferguson
CLAAS

32
29
15

Total

84

Fuente: Cadam.

maquinarias agricolas. Los primeros dos
meses vinieron bien y en marzo, como
consecuencia de la situacion ya conocida,
dio un revés y las ventas cayeron estre-
pitosamente. Los datos de la Camara de
Automotores y Maquinarias (Cadam) de-
muestran que en marzo 2020 se vendie-
ron solo 58 tractores y 10 cosechadoras.
Mientras que los meses precedentes se
vendieron 121 y 100 tractores y 43y 31
cosechadoras entre enero y febrero.

Las preferencias por las marcas siguen las

Massey Ferguson con el 20% de las ventas 'y
el tercer lugar fue para Valtracon el 13% del
mercado. En cosechadoras, el primer lugar
en ventas también lo tuvo John Deere con
el 8% de las ventas, en segundo lugar estu-
voNew Holland con el 27% del mercadoy el
tercer esta Case con el 17% de las ventas.
La incertidumbre esta latente en este sec-
tor, al igual que en otros, pero la esperanza
esta en que el campo no paray que cuando
la recuperacién retorne el mundo necesi-
tara alimentos.
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RESUMEN horticola en el Paraguay. Ademas,
La presente comunicacion expone la situacién de los se presentan las principales medi-
productores horticolas paraguayos después de que das para minimizar los efectos del
se hayan cerrado las fronteras en el Paraguay para SARs-CoV-2 que deben tomar los
prevenir nuevos casos de COVID-19, causado por el horticultores y personas involu-
virus SARS-CoV-2. El cierre de fronteras provocé un cradas en la cadena de valor du-
desequilibrio en el precio de las hortalizas en algu- rante la pandemia.

nos puntos del pais, debido a la menor oferta del pro- Palabras clave: Horticultura, Pan-

ducto, exponiendo las limitaciones de la produccién demia 2020, COVID-19, Paraguay.
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IMPACTO DEL COVID-19 SOBRE LA
PRODUCCION HORTICOLA EN PARAGUAY

Los coronavirus son un grupo de virus conocidos por
causar enfermedades respiratorias como el resfriado
comun, pero también pandemias relativamente recien-
tes como el Sindrome Respiratorio Agudo Severo (SARS)
(reportado por primera vez en Foshan, Guangdong, Chi-
na en noviembre de 2002) y Sindrome Respiratorio de
Oriente Medio (MERS) (reportado por primera vez en
Arabia Saudita en 2012), que en ambos casos se trans-
mitieron inicialmente de animales salvajes a seres hu-
manos (Otter et al., 2016). Ahora una nueva pandemia
nombrada por los expertos en salud como COVID-19 es
causada por un nuevo virus conocido como “Severe Acu-
te Respiratory Syndrome Coronavirus 2" SARS-CoV-2 (re-
portado por primera vez en Wuhan, China 31 Diciembre
2019), también un miembro de la familia coronavirus
(Betacoronavirus). Los sintomas de COVID-19 incluyen
tos seca, fiebre, dificultad respiratoria que van de leve
a gravee incluso pueden derivar en la muerte, segin la
Organizaciéon Mundial de la Salud (World Health Orga-
nization, 2020).

Las medidas para frenar el aumento de infectados por
el SARS2-CoV-2 provocaron cambios en la rutina diaria
de la poblacién paraguaya, los restaurantes cerraron sus
puertas al publico y ofrecieron servicios de entrega a
domicilio, y a excepcioén de farmacias y supermercados,
los productos y servicios menos indispensables fueron
interrumpidos. Sin embargo, los agricultores y los tra-
bajadores relacionados a la produccién de alimentos no
detuvieron sus actividades.

A mediados de marzo, el gobierno de Paraguay cerro
fronteras e inicio estrictos controles en las mismas,
permitiendo el ingreso de paraguayos, extranjeros resi-
dentes, diplomaticos y miembros de organizaciones in-
ternacionales y el paso de camiones con mercaderias. El
cierre de fronteras redujo el ingreso de un gran volumen
de productos horticolas por contrabando, debido al es-
tricto control que se inicid, provocando un desequilibrio
en el precio de las hortalizas en algunos puntos del pais,
debido a la menor oferta del producto (Khan, Fahad, &
Faisal, 2020). Seguin Paredes de Maldonado (2008), el
porcentaje anual del autoabastecimiento de las princi-
pales hortalizas en Paraguay es menor al 50%, y que en
las épocas de baja produccién la oferta depende en gran
medida de las importaciones que provienen principal-
mente de Argentinay Brasil.

Segln un trabajo de la Facultad de Ciencias Econémi-
cas - Universidad Nacional del Este en conjunto con la
Universidade Federal da Integracdo Latino Americanay
Centro de Pesquisas Econdmicas e Aplicadas (Cepecon),
en Ciudad del Este, los precios de hortalizas en los su-
permercados mostraron unincremento afinales de mar-
zo,durante los primeros 15 dias de cuarentena. El precio
de las frutas aumenté 16,5% vy el de las hortalizas y le-
gumbres 15,79%. Las hortalizas con mayor incremento
fueron la cebolla de cabeza con 31%, la zanahoria con

30,2%, el repollo blanco con 30,7%
y la papa con 23,5%, mientras que
entre las frutas la banana karapé au-
mento su precio en 31%, el limoén en
15,7% vy la pifia en 10,7% (Kawamu-
raetal,, 2020).

Para comprender mejor el impac-
to de la pandemia en la produc-
cién horticola, se establecieron
comunicaciones personales con
los productores de hortalizas en
Paraguay. Se les pregunto si perci-
bieron variacién en los precios de
venta en fincay si existié variacion
en su volumen de venta. A estas
dos interrogantes, los productores
manifestaron diferentes posturas.
Los productores expresaron que
son incapaces de abastecer la de-
manda debido a que no realizan
una produccién continua, y ven-
dieron el total de su produccion.
En los Departamentos de Alto Pa-
rand e ltapua los productores ma-
nifestaron que los precios de venta
de hortalizas en finca incrementa-
ron entre 20 a 40% para tomates y
locote, respectivamente. Ademas,
manifiestan que los acopiadores
intermediarios no discriminaron la
calidad del producto y compraron
todo el producto que pueda existir
en lafinca, cuando normalmen- =»
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te, compran los productos de mayor calidad. Por otro
lado, productores de San Pedro manifestaron que no
hubo variacién de precio, y que normalmente los me-
ses de marzo-abril son épocas de buenos precios. En
Gran Asuncién también se percibié un aumento del
precio de las hortalizas.

Existen productores que proveen directamente a res-
taurantes o comedores, y que el cierre de estos provocé
la escasa venta de hortalizas. Una opinién comun entre
varios agricultores es que los principales beneficiarios
de este fendmeno son los intermediarios y supermerca-
dos debido a que aprovechan la baja oferta para aumen-
tar los precios.

Otra preocupacién relacionada a la producciéon y
comercializaciéon de alimentos durante la pandemia
es la inocuidad de los mismos. Es seguro consumir
hortalizas u otros alimentos producidos por agricul-
tores paraguayos durante esta pandemia? Inclusive
en condiciones de cuarentena la poblacién debe con-
sumir alimentos y la produccién debe continuar. Sin
embargo, deben tomarse en consideracién ciertas
medidas que permitan a los agricultures seguir pro-
duciendo y a los consumidores adquirir estos pro-
ductos de forma segura.

Posibles formas de transmisién de
COVID-19 en granjas horticolas

Figura 1.
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1) Elinfectado tose o estornuday las microgotas respiratorias

llegan directamente a la nariz, boca u ojos de una persona sana.

2) Microgotas respiratorias suspendidas en el aire en espacios

cerrados como invernaderos o vehiculos.

3) Tocando la superficie contaminada de objetos y luego haciendo

contacto con nariz, boca u ojos.

4) Contacto directo con una persona enferma como apretones de

manos, abrazos o besos. Adaptado de Otter et al. (2016).
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LA TRANSMISION DEL
SARS-COV-2 A TRAVES DEL
CONSUMO DE HORTALIZAS
ES POCO PROBABLE

Como otros coronavirus, SARS-
CoV-2 se transmite principalmente
de persona a persona cuando un
infectado tose o estornuda y las
microgotas respiratorias llegan di-
rectamente a la nariz, boca u ojos de
una persona sana. Del mismo modo,
el virus también se puede adquirir
tocando la superficie contamina-
da y luego haciendo contacto con
la mucosa (introducida a través de
la boca, nariz u ojos) (Kampf, Todt,
Pfaender, & Steinmann, 2020) (Figu-
ra 1). Investigaciones previas sobre
otras enfermedades causadas por
coronavirus como SARS y MERS su-
gieren que la transmisién de SARS-
CoV-2 a través del consumo de
alimentos presenta una baja proba-
bilidad (Otter et al., 2016). Actual-
mente no hay informes cientificos
sobre la contaminacion de produc-
tos horticolas con SARS-CoV-2 por
personas infectadas (asintomaticas
0 no) que hayan trabajado en gran-
jas agricolas.

Es poco probable que las personas
se enfermen por comer hortalizas
contaminadas con el virus. Este es-
cenario es mucho mas improbable
que los modos de transmisién tipi-
cos que se discuten con respecto a
COVID-19 (Rothan & Byrareddy,
2020). La ingestion de alimentos
contaminados con SARS-CoV-2 no
resulta en la infeccién del SARS-
CoV-2 debido aque no cuentaconla
maquinaria adecuada requeriendo
receptores especificos para iniciar
la infeccién los cuales se encuen-
tran principalmente en la mucosa
del tejido respiratorio (Wan, Shang,
Graham, Baric, & Li, 2020)a novel
coronavirus (2019-nCoV. El ma-
yor riesgo de COVID-19 proviene
de estar fisicamente cerca de una
persona que porta el virus y puede
transmitirlos a través de microgotas
de fluidos cuando tose o estornuda.
El Centro para el Control y la Pre-

Www.campoagropecuario.com.py



vencioén de Enfermedades (CDC) (https://www.cdc.gov/
coronavirus/2019-nCoV/index.html) y el Departamento
de Agricultura de los Estados Unidos (USDA) (https://
www.usda.gov/coronavirus) no conocen ningun reporte
de infecciones de COVID-19 transmitidas por alimentos
o envases de mercancias importadas. Investigaciones
previas sobre otros virus respiratorios similares indican
que los canales de distribucion de alimentos, como las
tiendas de comestibles o mercados de hortalizas, sean
puntos criticos de transmision del virus por alimentos
(Otter et al., 2016). Sin embargo, al manipular o preparar
alimentos, es esencial seguir buenas practicas de higie-
ne como el lavado correcto y frecuente de las manos y
las superficies donde se almacenan los alimentos, sepa-
rando la carne cruda de otros alimentos, cocinando a la
temperatura adecuada y refrigerando los alimentos en
el menor tiempo posible.

El riesgo de transmision de este tipo de virus, a través
del consumo de hortalizas, es muy bajo, pero seria toda-
via menor si la manipulacion de envases de alimentos va
acompafada del lavado y desinfeccién de manos y sean
implementados rigurosamente en las granjas y merca-
dos (Yépiz-Goémez, Gerba, & Bright, 2013) Ademas, el
ndimero de puntos de contacto debe reducirse durante
el transporte de los productos y la entrega a los restau-
rantes/comedores, y dentro de ellos entre los cocineros
y los clientes. Para minimizar el riesgo de transmisién de
la enfermedad, programas de delivery sin opciones de
interaccion podrian ser implementados.

PRODUCCION DE HORTALIZAS

DURANTE LA PANDEMIA COVID-19

Para garantizar el menor riesgo de contagio entre los pro-
ductores horticolas, debe elaborarse y mantenerse una
politica de salud en las granjas para los trabajadores me-
diante procedimientos claros que faciliten el aislamiento,
la vigilancia de la salud de los trabajadores y la concesién
de permisos por enfermedad. Estas politicas deben ser
claras y rigurosas incluyendo que los trabajadores con
fiebre no deben presentarse al trabajo y deben aislarse
durante al menos dos semanas. De ser posible, controlar
latemperatura del trabajador a intervalos especificos du-
rante el dia (World Health Organization, 2020).

En el lugar de trabajo se debe re-
querir un lavado de manos frecuen-
te y correcto con agua y jabon, y
proporcionar un desinfectante de
manos a base de alcohol con al me-
nos 70%. De ser posible proporcio-
nar estaciones de lavado de manos
adicionales y mantenerlos comple-
tamente abastecidos con produc-
tos de higiene (Bell et al., 2006).
Las mdascaras protegen a las perso-
nas sanas de adquirir la enferme-
dad, estas previenen la propagacién
del virus por personas enfermas, y
pueden ser una alternativa adicional
junto con practicas como estornu-
dar en el codo para limitar la disper-
sién de las microgotas al ambiente
(Weinstein, Bridges, Kuehnert, &
Hall, 2003). Dado que las mascaras
con un nivel de filtrado N95 son es-
casas Y si son priorizadas para el uso
de los trabajadores de lasalud, otros
tipos de mascaras se pueden utili-
zar para cubrir la boca y la nariz de
los trabajadores cuando estén en el
invernadero o lugares cerrados. La
ropa debe ser lavada al final de cada
dia de trabajo y usar ropa limpia
para trabajar en caso de que el virus
llegue a contaminar su superficie
(Warnes, Little, & Keevil, 2015).

El equipo de proteccion personal
debe utilizarse mientras se realizan
actividades con mas de una per-
sona. El equipo aceptable incluye
mascaras de tela doble capa u otros
tejidos que permitan contener la mi-
crogotas al estornudar o toser, gafas
de seguridad, protectores faciales
y otros que evitaran el contacto di-
recto con la boca, los ojos y la nariz
(Casanova, Rutala, Weber, & Sobsey,
2010). También utilizar guantes y
botas de goma reutilizables que se
puedan limpiar y desinfectar des-
pués de su uso.

Algunas estrategias que deben im-
plementarse en la producciéon de
hortalizas durante la actual pande-
mia COVID19 son las siguientes:

e Mantenga la distancia fisica. La
probabilidad de una propaga-
cion exitosa del SARS-CoV-2 es
mayor cuando muchas personas
se rednen en un solo lugar. Con
el fin de evitar esto es nece- =
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Figura2. Medidas para minimizar la transmisién de COVID-19 en durante la
produccién y comercializacién de productos horticolas
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1) Mantener una distancia minima entre las personas de al menos 2 metros de manera a minimizar la
dispersidon de microgotas producidas al estornodar, toser o hablar.

2) Reducir el nUmero de trabajadores en el invernadero y el campo para mantener la distancia fisica.

3) Emplear estrategias como uso de mascarillas, y politicas de reposo obligatorio para personas
con sintomasy limpiar y desinfectar las cajas y los vehiculos utilizados para mover o transportar
productos horticolas.

4) Estaciones de lavado y/o desinfectante de manos son necesarias en las entradas de los mercados.

5) Limitar el volumen de personas en el mercado asegurando mantener una distancia minima de al
menos 2 metros.

sario quedarse en casa y salir solo para realizar ac- reposo obligatorio para perso-
tividades estrictamente necesarias (Wilder-Smith & nas con sintomas o casos positi-
Freedman, 2020). vos (Buheji, 2020). De ser posible
¢ Si el aislamiento social no es posible, para reducir el también reduzca el nimero de
riesgo de transmisién en el lugar de trabajo se debe personas que trabajan durante
mantener una distancia minima entre las personas un turno. Debe aumentar el nu-
de al menos 2 metros de manera a minimizar la dis- mero de turnos por dia, pero con
persién de microgotas producidas al estornodar, to- menos trabajadores por turno.
ser o hablar (Figura 2) (Otter et al., 2016).
e Reducir el nimero de trabajadores en el invernadero TRANSPORTE Y
y el campo, asegurandose de que tienen un espacio COMERCIALIZACION
suficiente para separarlos por 2 o mas metros (Wil- DE HORTALIZAS
der-Smith & Freedman, 2020). Limite el nimero de Cuando se trata de transportar y
personas que viajan en un vehiculo agricola. vender las hortalizas cosechadas se
e Es probable que para mantener la productividad un deben aplicar practicas de inocuidad
alto nimero de trabajadores sera necesario. Sin em- para los alimentos agricolas. Se debe
bargo, deben emplearse en lo posible estrategias tratar de evitar el uso de recipientes
para evitar que estornudos o tos dispersen la enfer- reutilizables hasta que la pandemia
medad tales como uso de mascarillas, y politicas de haya terminado, pero si no es posible,
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se deben limpiar y desinfectar las cajas y los vehiculos uti-
lizados para mover o transportar el producto (Yépiz-Gé-
mez et al., 2013). Ademas, serd fundamental informar
a los clientes sobre todas las medidas y cambios en la
manipulacién de los productos. Es importante limitar el
nuimero de personas que manipulan el producto desde
la cosecha hasta el mercado. El muestreo de productos
debe suspenderse para minimizar los puntos de contacto.
Los proveedores deben practicar la higiene de las manos,
usar guantes al manipular dineroy articulos en los lugares
de compra. También se debe limitar el volumen de perso-
nas en el mercado promoviendo sistemas de venta en los
cuales los productos puedan ser reservados y recogidos
luego en un punto de entrega. Los comerciantes de horta-
lizas deben comunicarse con los clientes a través de publi-
cidad, redes sociales o boletines informativos y también
los departamentos de salud de la zona a fin de dar a cono-
cer las medidas tomadas y ante cualquier posible caso de
COVID-19 (Shariatifar & Molaee-aghaee, 2019).

Ellavado de manos es la mejor manera de prevenir enferme-
dades gracias a la capacidad de los jabones para degradar la
cubierta lipidica del virus. Estaciones de lavado y/o desinfec-
tante de manos son necesarias en las entradas de los merca-
dos. También los gerentes de supermercados deben informar
activamente sobre las medidas que esta tomando el merca-
do para prevenir la propagaciéon de enfermedades. Es esen-
cial comunicar a los proveedores y los clientes que no ingre-
sen al mercado si estdn mostrando sintomas de COVID-19 o0
han entrado en contacto con alguien que esta enfermo. Los
mercados deben trabajar de cerca con las autoridades de sa-
lud siguiendo las instrucciones del Ministerio de Salud Publi-
cay Bienestar Social sobre limpieza y desinfeccion. También
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Rizoderma

Curasemilla Biolbgico

Testigo

Curasemilla
biologico
para trigo

no de los grandes desafios de la agricultura

reside en encontrar mecanismos de control

de enfermedades que sean alternativas efi-
cientes al control quimico. Se trata de hallar solu-
ciones que formen parte de paquetes tecnoldgicos
coherentes con una agricultura que necesita elevar
la productividad bajo un marco de sustentabilidad y
respeto por el medioambiente.
En este marco, Rizobacter junto al drea de bioinsu-
mos microbianos de INTA Castelar, desarrollaron
Rizoderma, un efectivo controlador biolégico de pa-
tégenos de semilla de trigo de muy alta eficiencia y
comprobados resultados con excelentes indices de
rendimiento a campo.
Durante muchos afios de investigacion y desarrollo
constante, Rizoderma ya forma parte de una nueva ge-
neracién de productos curasemillas “banda verde” para
controlar enfermedades de semillas en su estado de
emergencia, eliminando las posibilidades de impacto
ambiental y los riesgos para los operarios involucrados
en su aplicacién.
Rizoderma esta formulado en base al hongo Trichoder-

66 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Abril 2020

ma harzanium, reconocido por ser uno de los princi-
pales agentes de control biolégico de enfermedades,
especialmente las causadas por patdgenos asociados
a las semillas y al suelo (Fusarium graminearum, Bipo-
laris sorokiniana y Drechslera tritici repentis) con igual
o superior efectividad que los curasemillas quimicos
premium.

Para este producto se utilizé especificamente la cepa
TH2 de Trichoderma harzianum, que fue aislada entre
125 cepas por el grupo del Instituto de Microbiologia y
Zoologia Agricola de INTA Castelar del area bioinsumos
microbianos e identificada como la méas efectiva para
combatir el desarrollo de las enfermedades mas impor-
tantes en los cereales de invierno.

Los grandes beneficios que provee este microorga-
nismo radican en su rapido crecimiento y fuerte ca-
pacidad colonizadora. Esto le otorga una importante
ventaja en competicidn por espacio y nutrientes con
los hongos patégenos de plantas. Asimismo, mejora la
contextura de la raiz, facilitando la absorcién de nu-
trientes del suelo y otorgando mayor resistencia bajo
condiciones de estrés.

INNOVACION PARA UNA MEJOR PRODUCCION
Rizoderma es un producto 100% liquido (con absoluta
garantia de esterilizacién) de aplicacién directa sobre la
semilla, totalmente compatible con otros productos, in-
cluso de origen sintético.

Su formulacién, totalmente bioldgica, asegura un amplio
y efectivo espectro de control de patoégenos, protegien-
do alas semillas y fortaleciendo la plantula durante todo
el periodo de germinacién y emergencia.

Posee un modo de accion que incide considerablemente
sobre el aumento del area foliar, la capacidad de explo-
raciéon del sistema radicular y por ende la tolerancia al
déficit de agua. CA
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A poco de iniciarse la temporada triguera 2020 y aunque se
esta en plena emergencia por la cuarentena sanitaria y el ais-
lamiento social, la actividad en el campo sigue y en algunos
casos con un panorama favorable, como es el caso del cereal,
con la posibilidad de mejorar el area bajo cultivo y con merca-
do seguro, en la opinion del experto internacional Mohan Kohli.
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uego de cerrar una zafra con

un area cubierta que no pasé

de las 430 mil hectéreas, dis-
tante de aquellos anos en donde
se sembraron casi 600 mil ha, las
primeras estimaciones apuntan a
incrementar la superficie, tomando
como referencia la mayor demanda
de semillas que incluso redujo con-
siderablemente las existencias, se-
gun se supo. “La campafia esta para
iniciarse pero, como todos estan en-
cerrados, hay poca informacién. En
un principio, esperamos que el area
aumente un poco, porque el afo pa-
sado fue muy bajo y eso nos afecto,
a pesar que el rinde no fue mal”, se-
nalo el referente de cereal, Mohan
Kohli, a nuestro requerimiento pe-
riodistico.
Anadio que para mejorar los nime-
ros, sobre todo en areas bajo cultivo
y rendimientos, es importante apo-
yar la parte productiva. Y comenté
qgue la gente consultada no indicé
que reduciria su superficie triguera.
O va a estar estable o va a aumen-
tar, es la doble posibilidad, segun las
proyecciones. “Nos gustaria subir
y llegar a superar las 600 mil hec-
tdreas, pero manejando realidad,
quizas podria llegar a 470 o 480 mil
hectareas. No podemos afirmar eso,
pero la demanda por semillas cre-
cio. La oferta salié muy rapida y en
un momento dado parecié que falté
semillas”, reveld.
Anadié que las existencias de las
simientes representan un indica-
tivo para medir la evolucion de la
superficie. “Todo depende de cuan-
ta semilla se haya producido o esté

Mohan Kohli.

Fﬁfi

*

guardada en manos de los agricultores. Lo que si puedo
decir es que la oferta estd saliendo rapida y la gente
pregunta. Y aunque pueda ser un factor a preocupar
qgue la disponibilidad va cayendo considerablemente,
algo positivo resulta que hay demanda. No quiero ti-
rar cifras, no tengo. Nadie tampoco comenta, pero si
la semilla esta saliendo y, de forma cautelosa, se puede
decir que la cobertura serd mayor a la del afio pasado”,
sintentizé sobre este punto.

Sobre eventuales incidencias negativas, ademas del
clima, reconocioé que la zafrifia de maiz tomé predomi-
nancia este afo y quito algunas areas trigueras tradi-
cionales. “Pero estamos hablando de casi 3,4 millones
de ha de soja, cuando la superficie del maiz zafrifia esta
en torno al millén de ha. Es decir, uno o dos millones
de ha estan libres. No veo problema de disponibilidad
de area”, manifestd. Sobre la posibilidad de alglin per-
juicio dado por la pandemia del Covid-19, declarado en
marzo por los organismos especializados, dijo que no
afectaria, porque toda la produccién agricola esta libre
de seguir activando. “Aun en pandemia, tenemos que
comer”, subrayo.

A FAVOR

Entre los factores que contribuirian a mejorar el des-
empefo de la campaia del cereal menciond el clima,
gue aunque siempre es variable, apunta a un pronds-
tico muy favorable. “La humedad es buena y se hablan
de temperaturas bastante bajas, lo que es bueno =»
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para el trigo. No obstante, hay que tener en cuenta
probabilidades de heladas. En ese sentido y a pesar
gue el otro dia estaban comentando que no hay mu-
cho riesgo de heladas, no quiero creer eso, porque es-
timo que una o dos (heladas) van a caer entre agosto
y setiembre, como pasé en los ultimos anos y afecté
en la produccion final. Es un factor a tener en cuenta”,
enfatizé.

Al margen del incremento esperado de area, seguido
de buenos rendimientos, existe otro aspecto que pue-
de favorecer al trigo paraguayo, mas vinculado a cues-
tiones comerciales. “Esta la retencidon que implemento
Argentina el afo pasado, después de tener excelentes
producciones en los dos ultimos afios. Eso alentaria la
reduccion de su superficie. No se sabe en cuanto, por-
qgue nadie quiere poner trigo, tras la sequia y sin levan-
tar la cosecha sojera y la de maiz. Los trigueros estan
preocupados por una eventual reduccion y si eso pasa,
la oferta argentina a Brasil también bajariay eso seriaa
nuestro favor”, anticipé.

Rememord que Brasil mantiene cerca de 7,2 millones
de toneladas de importacion. Y ala tendencia de bajar
la superficie argentina, también hubo otro elemento
qgue juega afavor de Paraguay para proveer el cereal al
gigante suramericano. “Con Brasil, lo primero es que
tenemos el mercado abierto para nuestras exporta-
ciones de trigoy, segundo, que los paises proveedores
estarian limitando sus envios. Tal es el caso de Rusia.
Brasil intentd negociar con Rusia, pero estos acaban
de poner restricciones a sus exportaciones. Esas co-
yunturas nos vienen como anillo al dedo, con medio o
millén de toneladas adicionales, de grano extra, para
vender y eso la gente sabe bien”, dijo.

A esto, y justamente por la decisién rusa de no salir
a ofrecer trigo, el precio internacional podria estar
mejorando. “El afio pasado habldbamos de 185 US$
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por tonelada o 190 US$ por to-
nelada. Hoy hablamos por arriba
de 200 US$ por tonelada ya para
el productor. Casi una diferencia
de 20 US$ por tonelada o un poco
mas con respecto al afio pasado.
Hay una subade precio a nivel glo-
baly, aunque no favorezca a Brasil
por su moneda bajay sus intencio-
nes de aumentar la oferta interna
para cubrir su déficit, todas las ci-
fras apuntan a que requeriran de
importar al menos 7 millones de
toneladas”, reafirmé.

El escenario ademas indica, con es-
tos niveles de precio y los costos al
triguero, que el punto de equilibrio
hoy por hoy permite sacar algin
margen positivo. “Todo depende qué
tipo de tecnologia utiliza. Estuve mi-
rando unos datos de la Cooperativa
Colonias Unidas. Segun estimacio-
nes, si el productor debe producir
sin maquinaria propia, requiere de
un rendimiento de 2.254 kg/ha. Y si
tiene maquina propia, el costo bajaa
1.687 kg/ha. Si tomamos como refe-
rencia el promedio del rinde agrico-
la del trigo en la campafia anterior
fue de casi 2.700 kg/ha, lo que habla
de la posibilidad de no solo alcanzar
el punto de equilibrio, sino también
tener un margen de rentabilidad’,
precisé.

Aclaré que no se debe pensar en
grandes numeros de ingresos fi-
nales. “Si mantiene el rendimiento
promedio, obtendria una ventaja,
pero no seria una gran ventaja.
Como siempre digo, con el trigo, el
agricultor debe esperar de 10% a
15% de retorno como minimo. Hay
trigueros que van a cosechar 3.500
kg/ha porque el afo viene bien,
lo mas probable que superen los
3.000 kg/ha. En ese caso, ya pue-
den esperar alrededor de 20% o
25% de retorno. Es un buen retor-
no”, calificé. Otro aspecto a tener
en cuenta es que el consumo local
también crecié un poco y se ubico
en torno a las 650 mil toneladas,
por lo que la diferencia ya pasa a
ser saldo exportable, anuncié.

En materia de recomendaciones,
primeramente indicé a los trigue-

www.campoagropecuario.com.py



ros a realizar siembras escalonadas, por lo menos dos
fechas, una en la recomendada y otra mas tardia, por
si se deba enfrentar algin periodo de helada a final de
temporada, aunque reconocié que para el pequeino
agricultor le resulta mas complicado escalonar el cul-
tivo. “Quien pueda, que siembre mas de una variedad
y mas de una época”, reiterd. Las fechas ideales varian.
Para cultivos en la zona Norte, va de abril hasta el 15
de mayo. Para la zona Sur, se sugiere desde inicios de
la segunda semana de mayo hasta casi la cuarta se-
mana de mayo. También abordd sobre las inversiones
mas adecuadas.

“Siempre digo al productor que hagan sus ndmeros vy,
considerando que tuvimos problemas del clima, que nos
hicieron una mala pasada en los ultimos tres anos, que
utilicen una tecnologia prudente. Pero aprovechando la
temperatura, el potencial de las variedades, todo. Debe
tratar de cambiar el dinero que quiere gastar en el con-
trol quimico de enfermedades. Debe buscar variedades
resistentes para que ese dinero del control quimico lo
ponga en fertilizantes. Esto le va a permitir no aumentar
su costo pero, al mismo tiempo, dejaria que la genética
funcione a su favor para proteger a las variedades de
problemas, como las enfermedades o plagas”, sostuvo.
Reiterd asi analizando los escenarios probables. “Si ve-
mos un material de muy alta produccion, pero muy sus-
ceptible, por citar, alaroya de la hoja. Entonces, el agri-
cultor tiene que hacer dos o tres controles sobre esta
variedad solo para protegerla de la roya. Entonces, que
optimice. Prudente es que los trigueros vean sus niime-

ros y usen todas las estructuras de
los materiales y no solo una cosa.
No porque guste una variedad, se
va a sembrar. Ver cuales son las me-
jores opciones y que también tenga
aceptacion en el mercado, porque
hay materiales que los molineros
no los quieren por la calidad expre-
sada en las uUltimas campaias y ter-
minan rechazandolos”, advirtié.
Incluso se mostré mas a favor de
la oferta proveniente de investiga-
ciones locales. “Que los trigueros
siembren mas las variedades nacio-
nales y hagan una sola aplicacién
en la espigazén para proteger las
plantas de fusarium. Todos nues-
tros materiales son muy resisten-
tes alas enfermedades foliares. Eso
permite ahorrar al productor, aun-
que sea una aplicaciéon. Representa
entre US$ 26 y US$ 30, monto que
puede ser destinado a la fertiliza-
cién para mayor rendimiento. Pero
aun si utiliza variedades nacionales,
el triguero debe estar muy, muy se-
guro de que lo que siembre le per-
mitird sacar mejor provecho de los
guaranies que podria estar gastan-
do por ha”, concluyé. CA
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Manejo de malezas
y mucho mas
propone Rainbow

Rainbow impulsé una serie de charlas online
durante el mes de abril. El objetivo fue mante-
ner informado a los productores sobre diversos
puntos en el manejo de los cultivos, con énfasis al
control de malezasy la presentacion de las nue-
vas soluciones desarrolladas por esta compania.

I a serie de charlas arrancé el 1 de abril y se re-

clusivamente virtual por la pande-
mia Covid-19.

Expresé satisfaccion por los logros,
ya que a través de esta modalidad
llegaron con las informaciones de-
seadas a los clientes, protegiendo la
salud de los mismos.

Entre los puntos fuertes de las ca-
pacitaciones rescaté la interaccion
con los clientes. “Hubo mucha re-
troalimentacién, intercambio de
informacion y fue muy importante
estar en contacto con clientes no
solo de Paraguay, sino del Cono
Sur”, resalto.

Proximamente estan previstas otras
capacitaciones con referentes in-
ternacionales, que permitiran ade-
mas presentar nuevas propuestas
Rainbow. “Nuestro objetivo es la
difusion de informaciones, a mas de
presentarles nuevas tecnologias”,
expreso.

NUEVAS PROPUESTAS
RAINBOW

Peralta expreso que durante la Aca-
demia también se presentaron inno-
vaciones de Rainbow, entre los que
destacaron:

_ Por ejemplo en herbicidas el Fo-
meflag Plus, que es un producto
coformulado de Fomesafen + Be-
nazolin, un herbicida que se pue-
de usar en pos emergencia de la
soja y que controla Amaranthus.
En insecticidas hay tres lanza-

pitieron todos los miércoles a las 19:00. Du-
rante las cuatro jornadas de capacitacién que ° ACADEM IA

se desarrollaron durante el mes se orientd sobre: Rainbow

El portafolio actual y las estrategias de potencia- MIE 1/4
les desarrollos en el cono Sur, con la disertacion del T e

Ing. José Maria Cichero; Importancia del monitoreo FrosaL| J
como base de manejo integrado de plagas y enfer-
medades con las orientaciones del Ing. Luis Acufay
Manejo sustentable de malezas, de la mano del Ing. Y/ BOL
José Miquelerena.

La penultima charla fue Recomendaciones en el uso de
pre emergentes, con la disertacién del Ing. Agr. Diego
Ozunay la dltima fue Manejo de enfermedades de trigo
con lacharla del Ing. Richard Escudero.

El Ing. Agr. Eduardo Paralta, gerente comercial de Rain- EINESE]
bow Paraguay, explicd que estas capacitaciones fueron
planificadas para hacerlas en dos modalidades, presen- | 20 HS
cial y online, pero optaron por la Academia Rainbow ex-
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PORTFOLIO ACTUAL ¥ ESTRATEGIA DE

POTENCIALES DESARROLLOS EN CONO SUR

IMPORTANCIA DEL MONITORED COMD BAS
DE MANEJO INTEGRADO DE PLAGAS
Y ENFERMEDADES

MANEJO SUSTENTABLE DE MALEZAS

RECOMENDACIOMES EN EL USD
DE PRE EMERGEMTES

MANEID DE ENFERMEDADES EN TRIGD
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mientos para este afio que son el Centrole Plus (Di-
notefuran + Bifentrin), Rainvin Xtra (Thiodicarb) y
Rainvin Seed (Imidacloprid + Thiodicarb) para trata-
miento de semillas.

RECOMENDACIONES

Peralta recomendé a los productores realizar el mo-
nitoreo de las parcelas para identificar el tipo de ma-
lezas, porque no hay una receta Unica ni magica. “Las
estrategias de manejo se elaboran de acuerdo a las
malezas predominantes y los cultivos subsiguientes”,
expreso.

Menciond que hay una necesidad de volver a ser exper-
tos en malezas, ya que es necesario identificar las plan-
tulas, porque el manejo en esa etapa permite el control
mas eficiente.

También resaltd la importancia de realizar controles
preemergentes, que controlan el banco de semillas. Para
esta fase Rainbow cuenta con varias propuestas.

REALIDADES REGIONALES

Por su parte, el Ing. Diego Ozuna, responsable de inves-
tigacion y desarrollo de Rainbow Paraguay y disertante
local de la Academia Rainbow, destacé que este evento
virtual permitié intercambiar ideas y experiencias a ni-
vel regional, ya que estuvieron como disertantes profe-
sionales de cuatro paises del Cono Sur.
Recomendaciones para uso de preemergentes fue el
tema de su disertaciéon. Expresé que Rainbow cuenta
con un importante nimero de herramientas que son
los herbicidas preemergentes, con diferentes meca-
nismos de accion.

Mencioné que existe una necesidad de implementar
esta herramienta muy eficaz, ya que cada vez aparecen
mas malezas resistentes al glifosato y ante esta realidad
se requiere incorporar otras alternativas que controlen
las malezas desde las semillas.

PROPUESTAS Y MANEJO

En cuanto a las propuestas Rainbow, el profesional co-
mentoé que la compania cuenta con 7 herbicidas preemer-
gentes diferentes, enfocados a las distintas malezas que
existen en el pais. “Nosotros estamos encarando cada
situacién de forma diferente, de acuerdo a la zonay a la
parcela de cada productor. Identificamos los problemas
de cadafincay planteamos las soluciones mas convenien-
tes para el sistema de produccién de cada productor. Hay
dos malezas que practicamente estan presentes en todas
las regiones de Paraguay, que son la Conyza (cominmente
llamado mbu’y o buva) y la Digitaria insulares (cominmen-
te conocida como kapi’i pororé o kapin amargoso). Sobre
esta base empezamos las primeras recomendaciones y
después vamos agregando mas herbicidas de acuerdo a
otras malezas que aparecen’, resalto.

CONTROL
Para el control recomendd algunas estrategias de

acuerdo a la realidad de cada pro-
ductor. Si el agricultor va a cose-
char maiz zafrifa entre junio y julio,
va a contar con trecho de entre 50
y 60 dias hasta la siembra de soja,
y se plantea una estrategia de ma-
nejo anticipado con la aplicacién
& del herbicida residual Procore Xtra
(Diclosulam) junto con el glifosato
(Ridown 88 Xtra) y los hormonales
Rainvel Xtra (Dicamba) y Cleans-
pray Xtra (2,4-D SG) ya en la pri-
mera aplicacién sino hay mucha
cobertura viva que pueda retener
al herbicida residual y bajar su efi-
ciencia con el banco de semillas.
También se puede optar por aplicar
el Procore Xtra en la secuencial jun-
to con el Ultinate Xtra mirando mas
el aporte que puede dar como her-
bicida residual. Con esta propuesta
se llega a arrancar la siembra de
soja con la parcela limpia.
Para poscosechade trigo, cuya cose-
cha se hace entre setiembre y octu-
bre, se aplica otra estrategia. “Para
cada situacion tenemos una pro-
puesta, pero siempre nuestra pre-
misa es controlar a tiempo, empezar
a partir del control de semillas de la
maleza”, dijo.
Reiteré que la recomendacién de
soluciones Rainbow es el manejo
anticipado de la maleza, ademas de
la aplicaciéon de herbicidas propone
realizar otras estrategias de manejo
como ser cobertura de suelo, rota-
cion de cultivos, entre otras practi-
cas de manejo integrado de malezas.

José Maria
Cichero, hablé del
portafolio actual
y las estrategias
de potenciales
desarrollos en el
cono Sur.

PROPUESTAS RAINBOW
PARA DIFERENTES
ESCENARIOS

_ Para banco de semillas de leche-

rita, kapi’una, ysypo'i entre otras:

Diego Ozuna, el uso de Sunzone Xtra (Sulfen-

disertante trazone 75%).

local de la . .

Academia _ Para hierba ca,llentel(Sper,maco-
Rainbow. se), Santa Lucia, ypé rupa: Sun-

gain Xtra (Flumioxazin 51%).
Para banco de semillas de ma-
lezas de hoja fina: S-Maestro
(S-Metolaclor 96%).

Para banco de semillas de Ama-
ranthus: la mezcla de Sunzone
Xtra + S-Maestro o mezcla de
Sungain Xtra + S-Maestro. CA
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JORNADA DE CAMPO

Avances y resultados
Optimos en soja y poroto

El Instituto Paraguayo de Tecnologia Agra-
ria (IPTA) realizé un dia de campo de soja
y poroto en el Centro de Investigacion en

| dia de campo conté con  Capjtan Miranda, Itapua, la jornada presen-
7 estaciones en las que se

exhibieron parcelas de los t6 los avances tecnoldégicos logrados en el
cultivos de soja y de poroto. En la cultivo de soja y manejo de cultivos de po-

oportunidad estuvieron presentes
el presidente del Instituto Paragua- roto, el pasado 27 de febrero, con la presen-

yo de Tecnologia Agricola (IPTA) Ing. cia de numerosos productores de la zona.
Agr. Edgar Esteche, representantes

del Centro de Investigacién de Capi- Egtgeirhe
tan Mirando, la Ing. Agr. Stella Can- presideﬁte El dia de campo también fue orientado a la agricultura
dia y colaboradores técnicos de la . del IPTA. familiar y al productor tecnificado que trabaja en estos

institucién de investigacion.
Esteche destacd la importancia de
brindar asistencia en transferen-
cias al sector agropecuario, forestal,
agroindustrial y agricultura familiar,
por ello es relevante dar a conocer
las novedades en los cultivos de soja
y de poroto, expresé.

cultivos. En efecto se presenté el desarrollo de las va-
riedades en las parcelas demostrativas. “El IPTA viene
trabajando en un fortalecimiento de desarrollo institu-
cional para acompanar de nuevas tecnologias” apunta.

Entre los objetivos para este 2020, el titular del IPTA
menciond gque se encuentran priorizando una inver-
sidn importante de los centros de investigacion, don-
de se pretende fortalecer en infraestructura, capa-
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cidad técnica, laboratorio y en la
formacién de la nueva generacién
de investigadores.

Igualmente comenté que el IPTA
dispone de 7 centros de investiga-
cion y 4 campos experimentales
actualmente. La jornada permitié
también 7 estaciones en cada una
de ellas profesionales expusieron
las novedades.

En la primera estacion, las investi-
gadoras del IPTA, la bidloga Patri-
cia Rodriguez y la Ing. Agr. Laura
Arnold, hablaron sobre el uso de
hongos entomopatégenos para el

Laura Arnold,
investigadora

control de plagas en soja, especificamente sobre |la Mos-
ca Blanca, donde actualmente se encuentran buscando
alternativas para el control a través de los bioldgicos.
Comenté que en los ensayos realizados utilizaron 3 hon-
gos, para verificar la capacidad de matar los insectos.
Auln se encuentran en proceso de estudios, no obstante
las profesionales adelantaron contar con buenos con-
troles. Al culminar la investigacion daran a conocer los
resultados logrados.

En la segunda estacion los investigadores Agr. Anibal
Morel del Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio);
Ing. Agr. Rodrigo Vazquez, IPTA y Agr. Antonio Altami-
rano, IPTA, presentaron avances tecnolégicos logrados
en la implementacién del Convenio IPTA-Inbio. Donde
hablaron de la multiplicacion de materiales comerciales
y de lineas avanzadas de soja.

Se mostro la fase de multiplicacion de semilla madre,
tanto de las variedades comerciales ya lanzadas asi =»
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Agrop. Fidencia Amarilla, IPTA;

como de las lineas promisorias. Morel comenté que am-
bas instituciones se encuentran trabajando en el mejo-
ramiento genético para el lanzamiento de nuevas varie-
dades, bajo la marca de Sojapar, las cuales se encuentran
actualmente con 5 variedades.

Asimismo anunciaron que dos Ultimas variedades esta-
ran disponibles para el productor en la siguiente campa-
fa, la Sojapar R49 y R75, estas también tienen resisten-
ciaalaroya.

En la tercera estacion, las investigadoras la Ing. Agr.
MSc. Marta Fernandez, IPTA; Lic. Biol. Natalia Bobadi-
lla, IPTA y la Ing. Agr. Maria José Vargas, del Proyecto
IPTA-Inbio presentaron los avances de la evaluacion de
germoplasma pararesistencia a Roya de la soja (Phakop-
sora pachyrhizi) y tolerancia a la pudricién carbonosa
(Macrophomina phaseolina) de la soja (Proyecto Forta-
lecimiento de la soja. IPTA/Inbio). Se mostré 1342 ma-
teriales para evaluacion frente al patégeno Phakopsora
pachyrhizi.

En la cuarta estacién investigadores del IPTA Ing.

En la tercera estacion presentaran los avances de la
evaluacién de germoplasma para resistencia a roya.

* o —
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Ing. Agr. Adrian Palacios, IPTA; Tec.
Anuncio Almada y el investigador
del Inbio Ing. Agr. Alfredo Haedo,
presentaron los resultados del es-
tudio del efecto de la interaccién
de fechas de siembras y el espacia-
miento entre plantas en seis mate-
riales genéticos de soja (Proyecto
Fortalecimiento de la soja IPTA/
Inbio). Se verific6 el comporta-
miento de variedades nacionales
de soja con manejos diferenciados
en distintas épocas de siembra y
densidades.

En la quinta estacién los investi-
gadores del IPTA, Ing. Agr. Nancy
Espinoza; Agr. Narciso Almada, y
el Ing. Amb. Rogelio Vera, presen-
taron los resultados del estudio de

2|

En la segunda

eootaclon  residualidad de insecticidas sobre
P avances poblaciones de chinches fitéfa-

gas en soja, confinadas en jaula. Se
mostraron también parcelas con el
efecto de distintos insecticidas en
chinches de soja.

En la sexta estacion el Agr. Silvio
Castillo, el Ing. Agr. Guadalupe Alta-
mirano, el Agr. Casiano Altamirano,
investigadores del IPTAy el agréno-
mo. Alfonso Guerreros, el Ing. Agr.
Marcelo Riveros investigadores del
Inbio presentaron, produccién de
semillas madres de variedades de
Sojapar. Proyecto Fortalecimiento
de la soja. IPTA/Inbio.

tecnolégicos
logrados en la
implementacion
del Convenio
IPTA-Inbio.

OPCION PARA LA
AGRICULTURA ORGANICA
Otra variedad presentada fue la

La ingeniera Fidencia Amarilla hablé de manejos
diferenciados en distintas épocas de siembra y densidades.

e

www.campoagropecuario.com.py



produccién de semillas de soja de la variedad Milagro-
sa, como alternativa para la agricultura convencional.
Estuvo a cargo del Agrénomo Silvio Castillo, quien ex-
plicé que la variedad no es transgénica, pero cuenta
con un excelente potencial, con buen crecimiento, re-
sistente a la roya, no obstante es exigente en el con-
trol de malezas, con buena desecacién y con los cui-
dados culturales adecuados, tiene buen potencial en
el campo.

En la séptima y ultima estacién, los investigadores del
IPTA Ing. Agr. Egon Andrés Bogado, Ing. Agrop. Ariel
Vigo, Univ. Carlos Barrios y el Tec. Luis Rodriguez, pre-
sentaron los resultados logrados en el cultivo de poroto,
en el marco del Proyecto IPTA-Conacyt.

En la estacién fueron presentados diversos cultiva-
res de poroto, 19 materiales genéticos, con los que se
realizé una preseleccién sobre los mejores compor-
tamientos, donde el Ing. Agr. Ariel Vigo hablé sobre

Momentos
dela
presentacion
de cultivares
de poroto.

los tres materiales en procesos de
registro ante el Senave, son los
mejores materiales de 19 germo-
plasmas trabajados en dos fases.
Los mismos bajo el nombre IPTA,
fueron descriptos de la siguiente
forma, el primero el IPTA Kuman-
da Pyta Mbaerete, IPTA Kumanda
Para’i, IPTA Kumanda Por3, donde
describié que sus ventajas son la
buena sanidad y caracteristicas
agrondémicas, son excelentes con
buen rendimientos.

En la estacién hablaron sobre los
manejos del cultivo. La jornada estu-
vo apoyada por empresas del sector
agricola, Ciagropa, Syngenta, Tec-
nomyly Corteva. CA
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TERCERA JORNADACTEC
ARROZ EN ARROZALES DEL CHACO

Muestran potencial
de arroz en el Chaco

Arrozales del Chaco S.A. mostré el gran
potencial que ofrece la regidn Occidental
para el desarrollo del cultivo de arroz. Fue
U nemprendimientoqueavan- 4 rgnte la Tercera Jornada Técnica de Arroz

za satisfactoriamente con la .
apuesta donde conjugaron |a en el Chaco, organizada por el Grupo GPSA

inversiénldlf unahemprssa paraguaya y Arrozal S.A. el pasado 28 de febrero en |a
GPSAyel* » fesio- - ,
y el KnOWROW ce Un profesio Estancia 7 Puntas. El evento contd con la

nal connacional, Ing. Héctor Ramirez ) ]
mostré su evolucion en su tercer afio presencia de productoresy el jefe de Estado.
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de experiencia con cultivo de arroz en
el bajo Chaco, en la Estancia 7 puntas.
La tercera jornada técnica desarro-
llada en el establecimiento instalado
en el departamento de Presidente
Hayes convocé a productores, téc-
nicos y autoridades del Estado. En
la oportunidad se expuso el poten-
cial de la regién para este cultivo,
variedades en desarrollo, cosecha,
reincorporacién de nutrientes en el
suelo, el centro de acopio vy las pro-
yecciones del emprendimiento.

El cultivo de arroz en la Estancia 7
Puntas se encuentra en el tercer
médulo, con 3.500 hectdreas desa-
rrolladas para el cultivo del cereal y
un promedio general de rendimien-
to de 8.500 kg por hectérea. El obje-
tivo es alcanzar 10.000 hectareas de
cultivos en los préoximos tres anos,
aunque el proyecto es de 12.000
hectéreas, afirmaron los directivos.

CON APOYO OFICIAL
El encuentro que conté con la =»
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presencia del presidente de la Republica del Paraguay,
Mario Abdo Benitez dejé el mensaje que la apuesta por
el potencial productivo del Chaco tendra el acompana-
miento del sector publico.

Graciano Pereira, presidente del Grupo GPSA, seialé
que el objetivo es seguir con el desarrollo del arroz en
esta zona del pais, ya que es la manera que ofrecen su
aporte al Paraguay. Mencioné que la empresa esta de-
terminada a continuar con la expansién de la agricultura
en estas tierras, mas aun por el apoyo brindado por el
sector publico, reflejado con la participacién del encar-
gado del Poder Ejecutivo y otras importantes autorida-
des. “Estamos motivados por el apoyo que recibimos.
Esto nos inspira a seguir creciendo, invirtiendo y apos-
tando por el pais”, dijo.

Existen las condiciones para avanzar con el desarro-
llo del arroz en esta zona de Paraguay, afirmé el Ing.
Agr. Héctor Ramirez, socio-director y jefe del equi-
po de desarrollo técnico de Arrozales del Chaco S.A.
En coincidencia con el que lo antecedid, agradecié el
acompanamiento del Gobierno, y sefialé que lograra
afianzarlos en esta actividad que tiene un gran poten-
cial de generacion de divisas. “Hoy tenemos la opor-
tunidad de ver la evolucién del arroz en la zona. Cada
vez estamos pisando mas firmes. Aqui tenemos un
nuevo polo de desarrollo”, agrego.
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Graciano
Pereira,
presidente del
Grupo GPSA.
-

Fabian Pereira,
director
comercial del
Grupo GPSA.

Por su parte, Fabian Pereira, direc-
tor comercial del Grupo GPSA, ex-
presé que la trasformacién de los
campos de esta zona, de ganaderos
aagricolas, fue posible gracias aun
trabajo sobrehumano desarrolla-
do en el lugar. Recordé que estas
tierras eran practicamente impe-
netrables, en las que no se conta-
ba con caminos, y menos aun con
energia eléctrica. “La agricultura
transformo estos campos y los vol-
vio viable”.

Adelanté que no solamente estos
campos seran transformados, sino
que muchos otros del Chaco que
estan pidiendo cancha para formar
parte importante del sector produc-
tivo del pais. “Toda la zona del Cha-
co medio va a explotar y va a crecer
muchisimo. En sus manos va a que-
dar todo este crecimiento de arroz,
y su Gobierno serd enormemente
beneficiado con el trabajo de esta
gente”, afirmo, dirigiendo al titular
del ejecutivo.

www.campoagropecuario.com.py



A su turno,el presidente de la Republica, Mario Abdo Be-
nitez, expreso su satisfaccion de volver a esta unidad pro-
ductiva y observar el desarrollo que muestra. Sefialé que
el arroz es un cultivo de alto impacto, social y ambiental;
y pese al cuestionamiento de muchos por la migracién de
campos ganaderos a agricolas, en muchos paises se incen-
tiva la produccion de arroz por su aporte en la biodiversi-
dad. El cereal, por otra parte, se exporta ya industrializa-

Héctor
Ramirez,
socio-director
y jefe del
equipo de
desarrollo
técnico de
Arrozales del
Chaco S.A.

' 4

do, mayormente. Es decir, es un gran
generador de fuentes de trabajos.

El mandatariorealizé unabreve eva-
luacion de su funciéon y mencioné
que bajo su administracion la apues-
ta en el desarrollo del Chaco es una
de los principales pilares. “Estamos
haciendo inversiones que nunca se
hicieron en esta region. Vamos a in-
vertir por el Chaco 2.500 millones
de délares durante nuestra gestion.
Y todas son inversiones planificadas
previamente al proceso electoral”.
Entre las obras a ser desarrolladas
durante su gestion, mencioné la re-
construccién total de la Transchaco
y el segundo puente para unir la re-
gion Occidental con la Oriental.

Jornada a campo

D urante la jornada se pudo ob-
servar las ampliaciones pre-
vistas dentro del proyecto, con la
habilitacién de nuevas parcelas =»
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y lainstalacién de un canal principal para la conduccién
de agua a toda la superficie. Todo esto forma parte del
cronograma establecido inicialmente.

NUEVAS VARIEDADES

Uno de los puntos importantes destacados en la jornada
es la obtencién de nuevas variedades. Los ensayos desa-
rrollados en 7 Puntas, encabezados por el Ing. Agr. Héctor
Ramirez, presentan varias lineas promisorias para liberar.
“Venimos trabajando hace 6 afios en la seleccion de lineas
introducidas de Colombia, especificamente del Centro
Internacional de Agricultura Tropical (CIAT). Estamos ya
en un proceso de registro y multiplicacién de semillas”,
expresé Ramirez durante el recorrido. Los investigadores
de dicho centro también participaron del evento.
Actualmente las parcelas comerciales de Arrozales S.A.
reposan sobre la variedad IRGA 424.

COSECHA Y REINCORPORACION DE
NUTRIENTES

En la oportunidad se observé la cosecha de arroz, los
rendimientos son variables, pero el promedio logrado

Parcelas
demostrativas
de nuevas
variedades.

Cosechay
reincorporacion
de nutrientes.
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es de 8.500 kg por hectdrea en la
presente temporada. El potencial
es mucho mas, para el efecto se si-
guen los ajuntes estructurales. El
potencial es de 10.000 kilogramos
de arroz limpio y seco, dijo Ramirez.
Con la primera cosecha ya se pudo
constatar el potencial de estas tie-
rras para el arroz. Actualmente, de
algunas parcelas se obtiene hasta
12.000 kilogramos por hectérea.
Es decir, entre 9.000 y 9.500 kilo-
gramos del cereal limpio y seco tras
desechar las impurezas y la hume-
dad.

A la par de la cosecha se demostré
las practicas de manejo agronémico,
principalmente en lo referente a la
preparacion del suelo. Inmediata-
mente se realizan los trabajos de in-
corporacién de paja y recuperaciéon
de nutrientes.

EN EL SILO

El recorrido termind en el silo. La
infraestructura habilitada hace tres
anos cuenta con la capacidad de al-
macenar alrededor de 16.000 tone-
ladas de arroz, asi lo explicé el Ing.
Agr. Martin Pereira, gerente de Pro-
ducciéon Agricola del Grupo GPSA,
quien ademas brindd detalles de
esta obra desarrollada en un suelo
con caracteristicas diferentes.

En estainstalacion se acopia, se seca
y almacena el grano de arroz. Parala
elaboracion el grupo tiene previsto
la instalacién de un molino, con el
objetivo de procesar toda la mate-
ria prima obtenida en los campos de

www.campoagropecuario.com.py




produccién y salir con un producto final desde el Chaco
paraguayo hacia los centros de consumo. El mismo sera
instalado en las cercanias de la ruta asfaltada para evitar
inconvenientes en la salida del producto con las incle-
mencias del tiempo.

AMBIENTALMENTE SOSTENIBLE

El desarrollo de la produccién arroceraen el Chaco,enla
cuenta del Rio Paraguay, muestra un impacto ambiental
altamente favorable. Las parcelas productivas albergan
aunagrandiversidad de aves que conforman la avifauna
de la regiéon. Asimismo, en los canales de conduccién de
agua se puede observar yacarés y distintas especies de
peces. “El arroz es un cultivo que protege esos suelos y
permite que el manejo del agua sea mucho mas susten-
table”, afirmo Fabian Pereira.

El proyecto de producir arroz en la Estancia 7 Puntas ini-
cio entre el 2014 y el 2015, tras observar el bajo poten-
cial ganadero en estos campos que son altamente inun-
dables. “No tenia caminos, y la Gnica forma de acceder a
la estancia era por el rio”, recuerda el director comercial
del Grupo GPSA.

Comenté que en un emprendimiento arrocero en Argenti-
na, en campos muy similares a los que se tienen en la zona
media del Chaco paraguayo, sirvié de ejemplo al grupo em-
presarial, que decidié apostar por el cultivo de cereal.

Los primeros trabajos se centraron en la habilitacién
de caminos. Se construyé un sistema de terraplenado
de gran elevacion, se instalaron puentes, y se incorporé
energia eléctrica mediante unavia de aproximadamente
45 kilometros.

Martin
Pereira,
gerente de
Produccién

Agricola del
Grupo GPSA.

Posteriormente comenzé el trabajo
de sistematizacion de los campos.
Es decir, se prepararon las parcelas
con la canalizacion y la conduccién
del agua para poder llegar a toda la
superficie de produccién.

“Eran campos que no tenian ni me-
dia unidad ganadera por hectérea.
Entonces, la transformacién a agri-
cultura era sumamente importante
para poder generar lucro, ya que la
ganaderia ni siquiera generaba 10
délares por hectarea al ano”.

Con la produccién de arroz, ac-
tualmente se puede pensar en una
rentabilidad de entre 200 y 250, e
incluso 300 ddlares por hectarea.
“Permite invertir en el mejoramien-
to de los campos. También hacer si-
los para almacenar”. CA
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Descubri la Red AgroServices

Y genera puntos con la compra de productos Bayer, los mismos pueden ser canjeados
por servicios y/o beneficios que ampliaran las posibilidades de tu negocio.

Suscribite en: red ‘

<> AgroServices

Distribuidores autorizados:
Coop. Agr. de Prod. Sommerfeld Ltda. - Compafia Dekalpar S.A. - CIABAY S.A. - Coopasam Ltda. - Cooperativa Colonias Unidas

(.Vale S.A. - AGRO SILOS EL PRODUCTOR S.A. - COPRONAR Ltda. - AGRO SUSIK S.A - Monsanto Paraguay S.A. - Agropar S.R.L.
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MAZEN + CYPRESS.
EL EQUIPO MAS COMPLETO

La combinacion de dos productos con gran espectro de control,
ideal para controlar la roya y otras enfermedades de final de ciclo.

13 Mazen C@' Cypress
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