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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222 799

Cel.. 0971401 750

& jacto

CII \w7s Y

Agricultura en buenas manos

Casa Central

Super Carretera - km 2,5
Hernandarias

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com
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Casa Central

Av. Mcal. Lopez y Super

Carretera ltaipu - Hernandarias
« 063122267 -

amozo.com.py

NUEVOS TIEMPOS,
NUEVAS SOLUCIONES.

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220 997
unijet@unijet.com.py

2dcb.com.br
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SILOS Y SUCURSALES

Silo y suc. Morena'i (0983) 580 740

Avenida San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5 -
Ciudad del Este - Alto Parana, Py.

(©) Tel.: (061) 572 871 - Fax: (061) 572 182 -

® SAC: Tel.: 0800 115 100 - sac@agrofertil.com.py
agrofertil@agrofertil.com.py
www.agrofertil.com.py

Tolva Ynambu (0983) 581 671

Silo y suc. Naranjito (061) 572 182 / (0984) 102 204
Sucursal Bella Vista (0767) 240 692

Silo y suc. Tirol (0982) 222 999

Silo y suc. Iruiia (0983) 440 366

Silo y suc. Naranjal (0986) 755 928 / (0985) 510 176
Silo y suc. San Cristobal (061) 572 182 / (0986) 404 702

TRICORIUM

Bigestimulante para uso en agricultura

EJOR EN

TECTORES

Silo y suc. Santa Rosa del Monday (0983) 417 060

Suc. Juan E. Estigarribia (Campo 9) (0528) 222 946

Silo y suc. Nueva Durango (0983) 631 210/ (061) 572 871
Silo y suc. Liberacion (0431) 200 553/2

Silo XT Ypejhii (0983) 616 056

Silo Minga Guazii Km 27 (0981) 900 604

Silo y suc. Santa Fe del Parana (061) 572 871/ (0983) 656 171
Silo Pikyry (061) 572 871/ (0983) 581 602
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Agrofertil SA

Silo y suc. Fortuna (0973) 887 022

Silo y suc. Fortuna Il (0983) 580 226

Silo y suc. General Diaz (0983) 153 735

Silo y suc. San Alberto (021) 328 0945

Silo Lapacho (0983) 440 237 / (0985) 717 384

Silo y suc. Colonia 8 de Diciembre (Troncal 3) (0983) 310 870

Silo y suc. Nueva Esperanza (Troncal 4) (0464) 20 040/41 / (0984) 274 021
Silo y suc. La Paloma (0985) 646 767 / (0983) 203 633
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VALTRA

REPUESTOS GENUINOS VALTRA
TIEMPO DE ECONOMIA EN EL CAMPO

Las mejores piezas para su maquina,
consulte su vendedor.
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EDITORIAL

ADECUACIONES Y
PROYECCIONES

C onjulio arrancé el segundo semestre del afio y agosto puede traer
sorpresas (in)deseadas de no tomar las precauciones. En el orden
de prioridades, la salud cumple un factor importante. Por mas que en
algunas zonas se haya logrado avanzar de fases, es prudente seguir con
las recomendaciones de las autoridades sanitarias. Pero, ala vez, la
conduccién econémica debe dar muestras de saber conducir el barco en
medio de la tormenta.

También se empiezan a realizar algunos célculos, sobre todo
proyectando lo que seria la siembra de verano que el préximo mes

ya se deberiainiciar, pero para lo cual es necesario contar con mayor
informacion, sobre todo para que se vaya aclarando el panorama
climatico y ofrecer mas herramientas para la toma de decisiones, ante el
eventual escenario que se tendra en la temporada 2020 - 2021y enel
gue se cifran enormes expectativas.

A suvez, las proveedoras se vienen adecuando a las exigencias de

una coyuntura totalmente atipica y con una nueva normalidad a nivel
mundial impuesta por la pandemia. En ninglin momento han dejado

de prestar asistencia y apoyo a los productores, técnicos y clientes

en general. Para ello, continGian con orientaciones en linea, en forma
virtual, o en la chacra, dada algunas excepciones que tiene la produccién
por cumplir con su rol determinante para la sociedad.

El mercado igualmente no termina de recomponerse, pero no hay
tiempo para ello, pues el campo no puede esperar, mas todavia con una
indecision, hasta ahora, de lo que eventualemente se podria esperar

en cuanto a prondsticos climéticos se refiere. Se aguardan por mejores
condiciones para definir las tareas en tiempo y forma pese a que, en la
produccién primaria, muchas veces podria primar factores variables. No
en balde muchos la comparan con “una loteria”.

Asi, adecuandose y aguardando novedades, las proyecciones se iran
estableciendo y sélo quedaria echarse la ropa de trabajo, montarse a
alglin equipo o maquinaria, empezar la faena, mirando para el frente,
pero sin olvidar pedir al Cielo, que después de todo lo que se viene
viviendo en el 2020, no quedaria nada mal, alguna “ayudita” extra desde
“arriba”, pero no por ello, sin poner cada uno de su parte, como en el
campo se esta acostumbrado a remontar en la adversidad.

PRODUCCION GENERAL
DIRECCION

Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel: (0971) 144 805 — (0982) 848 504
JARTEMAC.. direccion@artemac.com.py
* ] EDICION
Noelia Riquelme

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero

Asuncion, Paraguay ) )

Telefax: (021) 612 404 — 660 984 - 621 770/1 editora@campoagropecuario.com.py
Todos los derechos reservados noeriquelme@hotmail.es
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Evaluacion de resultados
del operativo “Ventana II”

B ajo la coordinacion de la Cancilleria paraguaya, se
realizé una reunién este mes para evaluar los re-
sultados de la operatoria denominada “Ventana II”, para
permitir condiciones de navegabilidad del rio Parani,
mediante un aumento temporal de su caudal. Dicho ope-
rativo fue desarrollado entre el lunes 3 y el domingo 16
de agosto y requirié de una tarea en conjunta y nego-
ciaciones diplomaticas con Brasil y Argentina, informé
el portal del Ministerio de Relaciones Exteriores de Pa-
raguay. Esta medida permitié la navegacién de 104 bar-
cazas con un volumen estimado de 115.000 toneladas,
equivalente al 5% del total de cargas previsto para este
ano y fue destacada por referentes del ambito agroex-
portador. Conforme la informacién de Cancilleria, en di-
cho relevamiento, se destacé la eficiencia de la operato-
ria, teniendo en cuenta que no se requirié un vertido de
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aguas, se aprovecho el aumento de
la descarga total para la produccién
de energia por las represas de Itai-
puvy Yacyreta, y el embalse de Itaipu
quedo en una cota de 217,47 me-
tros sobre el nivel del mar, con una
utilizacién de solamente 43 cm del
mismo. Para la operatoria se regis-
tré una descarga promedio de 7.445
mé/s a través de la represa de Itaipu,
con una generacion adicional de 763
MW/h de energia, equivalente a una
diferencia de 10,32% de energia
turbinada, la cual fue utilizada para
cubrir la demanda incrementada
del sistema energético brasilefo.
De igual forma, Relaciones Exte-
riores destacod que esta operatoria
fue complementada con trabajos de
dragado de los pasos criticos aguas
abajo de la represa de Yacyrets,
realizados en coordinacién entre
el Ministerio de Obras Publicas y
Comunicaciones (MOPC) vy la Co-
misién Mixta Paraguayo Argentino
del rio Parana (COMIP). Ademas,
el encuentro permitié analizar ac-
ciones y alternativas para propiciar
operativos similares con criterios de
periodicidad, de manera a atenuar
los efectos de las condiciones hidro-
légicas extremas que actualmente
afectan el caudal del rio Parand y la
necesidad de dinamizar el comercio
exterior, la navegacion, la genera-
cion de energia, la preservaciéonde la
fauna icticola, entre otros. La coor-
dinacién del operativo estuvo a car-
go del Viceministerio de Relaciones
Econdmicas e Integracion y partici-
paron representantes de la Admi-
nistracion Nacional de Navegaciény
Puertos (ANNP), Direccion General
de Marina Mercante (DGMM), Di-
reccion de Proyectos Estratégicos
del Ministerio de Obras Publicas y
Comunicaciones, Ministerio del Am-
biente y del Desarrollo Sostenible
(Mades), la Direccién de Hidrologia
y Meteorologia, Entidad Binacional
Yacyretd, Itaipu Binacional, Prefec-
tura General Naval, la Comisién Mix-
ta del Rio Parana (Comip) y gremios
de productores y armadores del
sector privado (CAFyM, CATERPA,
Capeco, Cappro, entre otros). CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Mejoria en envios de
soja, pero falta mayor
navegabilidad

as exportaciones de soja paraguaya mostraron una

leve mejoria al cierre del mes de julio, pues registra-
ronunincremento de 5,5%, en comparacién con el mismo
periodo de la temporada anterior, segtn el informe de co-
mercio exterior de la Cdmara Paraguaya de Exportadores
y Comercializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco).
A julio, los envios de la oleaginosa totalizaron 4.541.895
toneladas, 249.757 toneladas mas que el mismo lapso del
ano pasado, en el cual se exportaron 4.292.138 toneladas,
conforme los datos dados a conocer en un informativo
institucional. Se estima que, dado el volumen de produc-
cion de soja de la ultima campania, en los préximos meses
aumentaran las diferencias positivas con relacién a los
envios registrados en el mismo periodo anterior, basados
sobre un informe elaborado por la asesora de comercio
exterior del gremio, Sonia Tomassone. “Las exportaciones
de sojasevanregularizando conrelacién alos enviosdela
zafra anterior. Dado el volumen de produccion de soja de
la Gltima campania, en los proximos meses aumentaran las
diferencias positivas con relacién a los envios registrados
en el mismo periodo anterior”, indicé. Seguin el informati-
vo, Tomassone destacé el aumento de las exportaciones
de soja a Rusia, ademas de la solidez de la demanda enla

region. “Brasil recurre a Paraguay para reponer su stock
conforme el aumento de las exportaciones de soja que
tiene a China”, explico. Argentina sigue siendo el principal
destino de la soja paraguaya, conun 82% de participacion,
seguido de Brasil (9%), Rusia (6%), Union Europea (2%),
Pert (1%) y otros mercados (1%). En tanto, el director
ejecutivo de Capeco, Hugo Pastore, comenté que la rapi-
dez de la salida de los productos dependera de la buena
coordinacion interinstitucional de logistica fluvial por la
bajante de los rios. Cabe mencionar que el ranking de los
mayores exportadores de soja al cierre de julio es enca-
bezado por Cargill con un 15% de protagonismo, seguido
de Glenpar con 13,5%. Luego estan Cofco (10%), ADM
(8,7%), Sodrugestvo Paraguay (7,5%), Agrofertil (7%),
Copagra (6), Francisvo Vierci (5%), LDC (5%), LDC (5%),
TransAgro (5%), y otros jugadores conun 19,3%. CA

Reforestacion como opcion para reactivar economia

on renovacién de su cuadro directivo, la Federacion

Paraguaya de Madereros (Fepama) inst6 a tener en
cuenta el aporte que puede brindar la actividad para la
reactivacion econdmica, sobre todo con el impulso de re-
forestaciones. En efecto, segtin un informativo institucio-
nal dado a conocer, la reforestacion es una opcién valida
para reencauzar la economia dado su alto potencial para
generar riqueza y empleos. Conforme datos que maneja
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el sector, la produccién forestal mencionada generaunre-
tornodel 12% al 13%, en un plazo de 8 a 10 afios, pero que
desde los 2 o 3 aios de la plantacion ya generan ingresos.
También existe la intencién de fortalecer la actividad con
otras producciones, como combinar la plantacién forestal
con el ganado, en iniciativas silvopastoriles. La Fepama
renové recientemente su mesa directiva, quedando como
presidente Rall Legal; vicepresidente 1° José Martinez
Fleitas; vicepresidente 2° Diego Puente Yogovich; secre-
tario: Raul Gauto; pro-secretario, Herib Gonzalez; tesore-
ro, Ewald Isaak; pro-tesorero, Osvaldo Rios, y los vocales
titulares, Juan Carlos Altieri, Manuel Jiménez Gaona, Ri-
cardo Kiriluk y Rafael Carlstein; mas los suplentes Daniel
Isaak, Gonzalo Doria Zubizarreta, Patrick Robinson Leach
y Gerd Thiede. El sindico titular es Marcos Falabella y el
suplente, Stefan Winkler. Mas Alfredo Molinas, asesor
técnico, y Rubén Fernandez, asesor de Comunicaciéon
institucional. “Creemos que la reforestacion tiene un alto
potencial, por la riqgueza y mano de obra que genera, por
lo que estamos desde la Fepama estamos ademas incen-
tivando la venida de inversionistas extranjeros para poder
industrializar lo que ya se ha plantado”, refirié Legal. CA
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Automoévil Supply festeja sus 65
anos de trabajo con solidaridad

Este ano la empresa Automoavil Supply cumple 65 afios de trabajo en
el mercado; con 27 sucursales en diversos puntos del pais apuntan
a seguir sumando en el mercado paraguayo. Este ano el festejo fue
trasladado a diversas zonas de Asuncion y ciudades del interior donde
se encuentran sus sucursales.

n afo atipico, un aniversario sin fiestas con los
U colaboradores, pero celebrando llevando ollas

populares para compartir con la gente. Desde
directivos y empleados de la compafiia llevaron alegria
y cocina, la primera celebracion inicié en la sucursal de
Mariano Roque Alonso, para compartir con barrios ca-
renciados de San Lorenzo y Luque. También la cocina de
Supply se trasladé a la sucursal de Nemby para compar-
tir con personas de Ypané.
Laempresa ademas entregé viveres los cuales fueron dis-
tribuidos a distintas organizaciones donde se encuentran
las sucursales de la empresa. “Con mucho carifio y volun-
tad enviamos viveres a familias de todo el pais” refiere el
comunicado, ademas agradecen el apoyo de los colabora-
dores de Automovil Supply de las diversas sucursales.
Las entregas de viveres, fueron destinadas a diversas
zonas del interior del pais, como Caaguazu, Coronel

La sefiora Maria
Antonia Arietti de
Buey, Presidenta
de Automovil
Supply, en los
preparativos para
la olla popular.

Oviedo, Pedro Juan Caballero, Campo 9, Santa Rita, Ciu-
dad del Este, Misiones, Encarnacion, Saltos del Guairay
Ciudad del Este, de esta manera buscan seguir la filoso-
fia del fundador Milner Buey Cataldo, que inculcé a toda
una generacion a ser solidarios, agradecidos y avanzan-
do hacia un mejor pais.

Sobre todo, desde la compania buscan concienciar sobre
los cuidados necesarios para evitar el contagio del Covid
19. “;Sigamos cuidandonos entre todos, convencidos que
juntos saldremos de esta crisis, pero lo haremos con el
compromiso solidario de cada uno de nosotros! Esta situa-
Cidn nos golpea a todos, pero jNo perdamos el animo!” CA
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TOLVA Arrocera AR-150

La carreta arrocera AR 150 fue desarrollado para su
uso en campos de arroz, pero su sistema de caracoles
también tiene un excelente desempeno en cultivos de

sequia como soja, trigo y maiz.

VENCE TUDO’
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Los clasificadores de semillas Vence Tudo a través de sus combinaciones de paneleras, realizan con precisidon y practicidad su funcién
= en los siguientes cultivos: soja, maiz, trigo, feijdo, arroz, avena, sorgo, canola, girasol, maiz pororo, sésamo, garbanzo, alfafa, entre otras.
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EI?ack de

tratamiento de semillas

con la mas alta tecnologia

del mercado

@ M4aximo control sobre las principales
plagas y enfermedades del suelo;

Evita re-siembra por las pérdidas de
plantas provocadas por las plagas;

Rapido establecimiento del cultivo;

Plantas mas vigorosas y con mas raices;

Meijor fijacion bioldgica del nitrégeno.
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ENTREVISTA

Vamos a agarrar en un
periodo de muchas crisis

Pedro Jesus Galli Romanach, candidato del Movimiento Integra-
cion Rural (MIR), fue electo nuevo presidente de la Asociacion Ru-
ral del Paraguay (ARP) por el periodo 2020-2022. Compartio al-
gunas reflexiones y anticipo planes de trabajo durante la jornada
electoral vivida en el gremio ganadero, el 9 de agosto, tras la prorro-
ga dispuesta como consecuencia de la pandemia por el coronavirus
tipo Covid-19, ya que en principio estaba fijada para fines de abril. A
continuacion, parte de lo expresado en improvisadas reuniones de
prensa con los medios presentes en la ocasion, atendiendo las pe-
culiaridades de una asamblea ajustada a protocolos sanitarios.

_ Periodistas. ;Cémo se desarroll6 esta inusual

e inédita asamblea en medio de disposiciones

de las autoridades sanitarias? "
_ Galli Romanach. Fue unaasamblea tranquila. Se de- !1
sarrollé con todo éxito. Tuvimos este retraso por la cua-
rentena. Se tomaron todas las precauciones para evitar
aglomeracion de gente. Se establecieron varios locales

de votacion en distintos lugares y edificios del predio,
evitando que estén cercas unos de otros. No hubo mas

de 20 personas por mesa, ademas, disponer un lapso de
cinco horas aproximadamente, que arrancé a las 8, para

que puedan votar unas 130 personas en la sede central y

el resto en sus propios locales de sus regionales.

_ Periodistas. ¢Incidié en el resultado de Ila vo-
tacion el hecho de haberse prorrogado mas la
realizaciéon de la asamblea o varié la participa-
cion?

_ Galli Romanach. La participacion fue en un alto
porcentaje. También en el interior votaron sin que se |
registren muchas ausencias. El universo de votantes se
mantuvo. La concurrencia fue masiva. Casi la totalidad.

No puedo decir el 100%, pero hubo pocas ausencias.

No influy6 para nada el retraso. Ya con los datos preli- ¢4 =
minares, tuvimos una diferencia bastante importante. El Pedro

primero en felicitarme fue él (Manuel Riera, candidato :F’zesas 9a":1 _ Periodistas. ; A qué atribuye
de la otra lista), cuando se supo que la tendencia de los nz::,znac ' la victoria?

computos era ya irreversible. Me felicitd y se puso a dis- presidente _ Galli Romanach. A que la gente
posicién como todo caballero que es. de la ARP. aceptd nuestras propuestas. Estuvo
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conforme y apostaron por las propuestas que hicimos
durante toda la campania. Fue una campana muy limpiay
tuve el honor de enfrentar a un eventual adversario que
es un verdadero caballero con una personalidad dentro
de la ARP, lo que le dio mayor valor a nuestro logro. No
quiero decir victoria, sino que ganamos esta asamblea
para que ganemos todos pues, una vez terminado esto,
mafana estan las puertas abiertas para todos.

_ Periodistas. ;Cual seria la linea a seguir desde
ahora?

_ Galli Romanach. Es normal en la ARP que, indepen-
dientemente de los resultados, gane quien gane, al dia
siguiente estamos trabajando todos juntos. Terminaron
las listas. Vamos a trabajar todos juntos, independiente-
mente de cual listas estdbamos. Hay muchisima gente
muy buena, muy valiosa en ambas listas e incluso vamos
a tratar de adoptar muchas de las propuestas que pre-
sentd la otra lista durante la campana. Nos integramos
todos para formar las comisiones de trabajo.

_ Periodistas. (En qué escenario asume este
desafio?

_ Galli Romanach. Venimos por segundo afio con
problemas climatolégicos. El afio pasado hubo inunda-
ciones, luego sequia. Ahora otra vez una gran sequia,
sobre todo en el Chaco y esta generando numerosos
focos de incendio, lo que hace trasladar muchos ani-
males o mandar a faenar animales de urgencia. Esta-
mos en una situacién bastante dificil en este momen-
to. Tenemos lineas muy importantes. Vamos a agarrar
en un periodo de muchas crisis. En general, nuestro
objetivo como ARP es defender los intereses del sec-
tor agropecuario en general.

_ Periodistas. (Tiene un orden de prioridades?
_Galli Romanach. El principal problema, por decirlo
asi, es la situacion con los precios de la carne. Estaba-

mos viniendo de un mal afio, como
lo fue el 2019, a parte del clima,
como mencionamos Y, cuando pa-
recia el 2020 auspicioso, se desaté
la pandemia que tiré todo al piso
y no nos afecté a todos. Y, cuando
estabamos en proceso de recupe-
racion, en estos dias de apertura
de los mercados, hubo casos de
contagios en los frigorificos, lo que
obligé a cerrar algunas plantas o a
trabajar ala mitad de su capacidad.
Esto hizo que bajaran muchisimos
los indices de faena vy, de vuelta,
caer los precios. Estamos con ver-
daderos desafios pues tenemos
pensado volver a plantear el de-
bate sobre el Instituto de la Carne,
pero ademas tenemos que trabajar
por el fortalecimiento del sistema
sanitario, asi como dar mas apertu-
ra para que ingresen mas socios a
nuestrainstituciony la creacién de
una universidad rural, que sin duda
es uno de nuestros proyectos mas
ambiciosos. También se debe lo-
grar un trabajo conjunto con todos
los actores de la cadena de valor,
comenzando por los productores,
la industria, el servicio oficial, los
organismos oficiales que inter-
vienen en el proceso de busqueda
y mejoramiento de los mercados
internacionales, posicionando me-
jor en el mercado internacional,
porque el 70% de nuestra produc-
cién estd destinada al mercado
internacional, solo queda el 30%.
Mientras no tengamos los mejores
mercados con los mejores precios,
va a ser dificil que podamos levan-
tar el precio promedio de venta de
nuestro producto.

_ Periodistas. ;Se puede reali-
zar algun evento como la ex-
posiciéon nacional ganadera
de Primavera?

_ Galli Romanach. Si tenemos el
apoyo de los cabafieros y los criado-
res, si. Queremos llevar adelante la
Expo Ganadera en octubre, pero la
Internacional como la conocemos
(la que anualmente se desarrolla en
julio), ya no. Con la Nacional Gana-
deraya hubo experiencias ante- =»
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ENTREVISTA

riores. Queremos sacar por lo menos la exposicién gana-
dera para poder exhibir ejemplares. Los cabarieros han
trabajado mucho. Hubo mucho esfuerzo y hay que dar la
oportunidad de poder mostrar sus ejemplares o para lle-
var adelante los remates. Hay mucha gente deseosa de
comprar alta genética. Creo que es algo indispensable, si
se dan las condiciones, pero dependera de cémo va este
asunto de la pandemia.

_ Periodistas. ¢ La pandemia afecto la presencia
internacional como gremio?

_ Galli Romanach. El hecho que hubo menos eventos
presenciales debido a la situacién en que estamos no sig-
nificé que no hayamos participado. Estuvimos en muchas
reuniones internacionales que se realizaron via las plata-
formas virtuales y, aunque no hubo encuentros fisicos, no
dejamos nunca de estar presentes en las reuniones.

_ Periodistas. ;Qué se deberia corregir?

_Galli Romanach. Necesitamos tener politicas claras,
trasparentes. Con respecto a nuestro producto, nuestro
sistema de produccién debe ser mas previsible, porque
no es una actividad comercial donde se compra una mer-
caderia y se vuelve a vender al dia siguiente. Esto tiene
un proceso que en cierto aspecto puede llevar anos para
lograr el producto que queremos. Se debe tener cierta
previsibilidad, para poder hacer inversiones o para tra-
bajar con cierta tranquilidad, porque Ultimamente ve-
niamos dando tropezones y esto ha hecho desestimular
las inversiones, a parte, existe un problema de endeuda-
miento bastante alto por parte del sector agropecuario,
con el sector financiero y que en los Ultimos dos afos no
se ha podido cumplir por las razones que ya sabemos.

_ Periodistas. ¢ Faltan mas estimulos?
_ Periodistas. El estimulo principal es obtener un buen
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precio finalmente a nuestro produc-
to. Tener buena salida, tener buenos
mercados y eso significa tener mejo-
res precios.

_ Periodistas. ;Algun pedido
a las autoridades desde esta
nueva administracién?

_ Galli Romanfach. Otro de los
problemas que afecta al sector es la
falta de seguridad. Por unlado, lafal-
tade seguridad fisica, en ciertos sec-
tores del interior del pais, en donde
estamos acosados por grupos terro-
ristas, criminales y, por otra parte, la
inseguridad juridica en los casos de
invasion, atropellos a la propiedad
privada, lo que hace que genere in-
tranquilidad en muchas partes y no
se pueda trabajar. Pone en riesgo a
esos clientes para el sector finan-
ciero para la obtencién de créditos.
Necesitamos tener un clima de tran-
quilidad juridica, en términos de se-
guridad fisica y juridica.

_ Periodistas. Algun mensaje
final...

Galli Romanach. Naci en el
campo. Mi padre fue uno de los pri-
meros ganaderos, ya mi bisabuelo
tenia establecimientos ganaderos.
Me formé en el campo. Soy médico
veterinario de profesién y me pre-
paré toda la vida para estar en esta
situacion.

a
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AGRONEGOCIOS

Presentan experiencias
de Argentina y Chile en
examinacion de biotecnologia

(DINAPI) y la Camara de Fitosanitarios y Fertili-

zantes (CAFYF) desarrollaron un webinar sobre
Criterios de Examinacién Invenciones Biotecnolégicas
Aplicadas a la Agroindustria.
La capacitacién que se desarrollé el 25 y 26 de agosto
reunioé a unos 50 participantes. Durante ambas jorna-
das se dieron a conocer sobre los criterios aplicados en
Argentina y Chile en los procesos de examinacién de
las invenciones biotecnoldgicas, con la disertacién de

I a Direccion Nacional de Propiedad Intelectual

Fracchia, vicepresidente de CAFYF,
destacé que desde laindustriael prin-
cipal desafio es asegurar la provision
de alimentos e insumos para la pobla-
cion, y para eso, la biotecnologia, el fi-
tomejoramiento y el uso responsable
de los recursos naturales son claves.

“Sin el apoyo y sin el incentivo a los
cientificos para seguir contribuyen-
do a la creacion de nuevos desarro-

la Lic. Maricel Gil, Jefa de Division de Biotecnologia del Berta Davalos, llos tecnolégicos esto no va a ser

Instituto Nacional de la Propiedad Industrial (INPI) de directora logrado. La cooperacién del sector
Argentina y el Prof. Dr. Francisco Romero Oliva, perito lgaegﬁgc?gn académico, publico y privado, como
externo del Instituto Nacional de Propiedad Industrial de Propiedad lo estamos haciendo ahora, son =»
del Ministerio de Economia (INAPI) de Chile. Industrial.

En la clausura del evento, la doctora Berta Davalos, di- 7 " I —
rectora general de la Direccién de Propiedad Industrial,

agradecié a los disertantes por compartir sus conoci- Banc

mientos, ya que la institucion busca fortalecer las capa-
cidades de la Direccién de Patentes, para dar la seguri-
dad a todos los inventores que recurren a la institucion
en busca de la proteccion de la propiedad intelectual.
Por su parte, el Ing. Claudio Gaitan, presidente de CA-
FYF, agradecié a todos los participantes y destacé el
beneficio que puede traer el conocer sobre lo que estan I fosoe”
haciendo los otros paises. o i
Asimismo, durante la conclusion, el Ing. Agr. Francisco =

WA N
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AGRONEGOCIOS

Algunos ejemplos para pensar:

Maolécula de ADMN caracterizada porqué codifica una
enzima mutada de SEQ IDNO:2.

Moléculas de ADM caractenzada porgue comprenden
un promotor unido de manera funcional a un gen de
SEQ ID MO
1) Un acide nucleico caracterizado porque comprende
la SEQ ID NO:2 *

(*Teene un cambio de codones que aumenta la expresidn
del gen),
2} Una proteina caracterizada porque se encuentra
codificada por el dcido nucleico de SEQID NO:2 de la
reivindicacién 1.

claves para este objetivo. La propiedad intelectual y la
industrial tienen un rol importantisimo para reconocery
proteger esos novedosos desarrollos tecnolégicos. Esto
es fundamental para que nuestro pais y toda la sociedad
pueda acceder y beneficiarse de los avances tecnolégi-
cos”, enfatizé.

61 EVENTOS EN ARGENTINA

Durante la primera jornada, la disertante Maricel Gil,
Jefa del Area de Biotecnologia del INPI, informé sobre
los criterios técnicos considerados por la institucién a la
hora de analizar las solicitudes.

Mencioné que en Argentina estan liberadas 61 semi-
llas transgénicas, mas de la mitad corresponden a maiz.
El resto de las plantas aprobadas para la liberacién son
soja, alfalfa, cartamo y algodén.

Comenté que los cultivos transgénicos aprobados en
Argentina tienen rasgos de tolerancia: a herbicidas e in-
sectos lepiddpteros, coledpteros, alto contenido a acido
oleico, resistencia a sequia, resistencia a virosis, menor
contenido de lignina (en el caso de la alfalfa) y en carta-
mo la producciéon de quimosina bovina.

“Esto muestra que el cultivo transgénico no es solo im-

Claudio Gaitan, presidente de CAFYF.

VBT el
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Maricel Gil, Jefa
de Division de
Biotecnologia
del Instituto
Nacional de

la Propiedad
Industrial
(INPI) de
Argentina.

Francisco
Romero Oliva,
perito externo
del INAPI,
Chile.

portante por si mismo, sino comienza
a utilizarse como un biorreactor, para
poder disminuir los costos, como la
quimosina bovina utilizada en la in-
dustria lactea”, dijo la especialista.
“Lo mas importante es saber que los
cultivos transgénicos y la biotecno-
logia aplicada a los cultivos que per-
mitimos patentar o no en Argentina.
Antes que nada debemos pensar
sobre las reivindicaciones que nos
estan pidiendo, las mismas deben
ser claras, reproducibles, que ten-
gan sustento en la memoria y que
cumplan los requisitos basicos de
patentabilidad, que son los de nove-
dad, actividad inventiva y aplicaciéon
industrial”, expreso la expositora.
Por su parte en la segunda jornada,
el Prof. Dr. Francisco Romero Oliva,
perito externo del (INAPI), Chile, ex-
puso sobre legislacion chilena y los
procesos que se realizan en el pais
transandino sobre este tema. CA
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Aprosemp organiza
CuUrso para aumentar
productividad en cultivos

Para reducir costos, aumentar la productividad y tener exponenciali-
dad en la renta de los cultivos, la Asociacion de Productores de Semi-
llas del Paraguay (Aprosemp) organiza un curso de capacitacién onli-
ne dirigido a todos los interesados en evolucionar en el agro del futuro
Yy mejorar sus procesos. El mismo arranca el 06 de octubre y se extiende
hasta el 3 de noviembre, en el horario que seleccione el estudiante.

ste curso ofrecerd 24 horas totales de capaci-
E tacién, en 22 jornadas de 70 minutos cada una.

Otorgara certificado de participacién avalado
por Aprosemp y Evolutionagro. Estara dirigido y coor-
dinado por el Dr. Prof. Ing. Agr. Paulo Dejalma Zimmer,
director Evolutionagro.
Constara de siete médulos en total que son: El poder de
las escuelas, dindmica del suelo y del agua en las plantas,
nutricion del suelo y minerales, cama de siembra, semilla
camiseta 10 del campo, cuidado de las semillas y el arte
de construir cultivos.
Entre los objetivos del curso se destacan: establecer es-
trategias mas asertivas paraincrementar laproductividad
de la agricultura, mejorar la eficiencia logrando sensibili-
zar y movilizar por los detalles que mas contribuyen a la
instalacién de cultivos mas seguros y con mayor potencial
productivo a partir de una relaciéon que provoca el efecto
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Paulo Dejalma
Zimmer,
directory
coordinador
del curso.

*

de interacciones genéticas, fisioldgi-
cas, ambientales y de manejo.
También se propone motivar sobre
la importancia de los detalles de la
siembra y relacionar la seguridad,
confianza y control del proceso de
siembra, con la racionalidad en el
uso de insumos y con el potencial
productivo, ademas de desafiar para
cosechar mas cada ano.

La capacitacion es totalmente online,
basta con tener un acceso a internet
y un dispositivo para ingresar a la sala
virtual. El contenido estara disponible
para ser estudiado y visto tantas veces
fuera necesario dentro del periodo del
curso establecido. Todo el contenido
estd desarrollado en el mismo lengua-
je utilizado por los agricultores y cada
mddulo son disertaciones individuales.
Las presentaciones teéricas estaran
basadas en casos reales de sucesos
de éxitos envarias localidades sobre
parcelas donde fueron aplicados co-
nocimientos acumulados.

Para la participacion del curso es
necesario contar con un equipo de
digital con conexion ainternet (com-
putadora o teléfono celular mévil),
no requiere aplicacién.

El costode lainversién es de 300 do-
lares, estd abierto para todo publico
y el pago se podra hacer a través de
transferencia bancaria a la cuenta
de Aprosemp. CA
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CLIMA

Condiciones de “neutralidad”
en perspectivas climaticas
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El jueves 20 de agosto se realizé el segundo webinar sobre perspec-
tivas climaticas organizado por la revista Global y el Laboratorio Cli-
matoldégico Suramericano. La disertacion estuvo a cargo de Lednidas
Minetti, experto en el sector y directivo del laboratorio con sede en Tu-
cuman (Argentina). Se abordaron varios aspectos sobre las condiciones
previstas para el tiempo en la regidn suramericana y también las pro-
yecciones para el caso paraguayo, para tener un escenario aproximado
de lo que podria ser en la campana agricola 2020 — 2021.

visitas a nuestro pais, inicio su charla virtual al re-

cordar la variabilidad del clima. “Estamos en una
situacién complicada, en donde la temperatura medida,
advertida desde 1900 hasta 2019, en valores anuales,
demostré dos periodos de ascenso, uno, en la primera
mitad del siglo pasado, seguido de un descenso y pos-
terior estacionamiento en la temperatura, para luego
registrar otro incremento mas extenso ya en nuestra ul-
tima década”, explico.
Recordé que dado los antecedentes en Argentina en
donde los periodos calidos con golpes de calor impor-
tantes afectaron a cultivos en etapa de desarrollo, se
optd por buscar mediciones y estudios mas detallados.
Asi, se paso de un trabajo que tomaba valores anuales a
mensuales, para acompanar, por ejemplo, las anotacio-
nes de los indices térmicos. Comentdé que en la regién
suramericana se dio una situacién que si bien registro

E | experto en climatologia, quien incluso yarealizo
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un periodo que bajé la temperatura,

se dio un calentamiento.

“Las temperaturas diurnas (maximas)

estanlevantando enindices térmicos”,
Leénidas dijo. Agregd que paraello se tienenen
Minetti.
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IMPACTO SOBRE VEGETACION. (11 AGOSTO 2020)

cuenta algunos indicadores, ademas de resaltar que el 50%
de las localidades analizadas se pasé de un sub-periodo de 2020 2019

g 12, 2010 dewek 32
- -

calentamiento hacia condiciones de sequia, entre 2008,
2009y 2011, con un posterior descenso dado por aumen-
to de precipitaciones pluviales. Actualmente “observamos
un nuevo periodo en la zona Sur suramericana en ° C, con
un aumento de la amplitud térmica”, afiadio.

NI “NINO” NI “NINA”"

Si bien advirtié de una disminucion del grado de nubo-
sidad, las proyecciones con respecto a condiciones de
ocurrencia de “Nifo” o de “Nifia”, no estan definidas.
“Vemos que en los ultimos diez afios, aproximadamente,

hubo tendencias de pasar de Nifa a Nifio, pero eso en

smranr,

condiciones normales. Estamos advirtiendo perturba- T T e e

ciones de agua del mar, por debajo de lo normal, desde el

centro del Pacifico hacia la costa suramericana”, expuso. Sur de Brasil muestran mas condi-
No obstante, conforme se identifica la zona cercana a la ciones neutrales, hacia donde es-
costa suramericana del Pacifico, pareciera que se dan “sal- tamos yendo. Vamos siguiendo la
picado” de condiciones normales, a diferencia de lazona de tendencia de otoio, con posiciones
Australia, en donde se observan anomalias. “De existir esta de neutralidad. No hay una clara
condicién, en los préximos meses, aumentando sobre cos- definiciéon de los extremos, aunque
tas del Pacifico, se podria derivar en un evento Nifa, pero se pronostican once meses de con-
no esta confirmado... No alcanza para la deteccion tanto de diciones neutrales para el ano que
Nifia como de Nifio”, recalcé. Por el contrario, investigacio- viene. Este seria el panorama a lar-
nes de EEUU advierten neutralidad. go plazo. Las intenciones de Nifa o
“Existen algunas probabilidad de ocurrencia de Nifa, de Nifio no se logran materializar’,
con condiciones mas secas. Argentina, Paraguay y el concluyé en este punto. >

ubisapp

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.
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CLIMA

CASO PARAGUAY

Para nuestro territorio en particular, dijo que estan in-
crementandose las probabilidades de condiciones secas.
“De un 50% de localidades, en los ultimos meses esta
creciendo a 75% de localidades secas sobre Paraguay”,
comentd y recordo lo ocurrido en el centro de Brasil, en
un lapso de varios afnos con tendencias a la seca y que
pudo haber llegado o influenciado también en Bolivia y
el Norte de Argentina. El caso paraguayo igualmente re-
gistré persistencia de la sequia.

“Hay unos ocho meses secos acumulados y esto impacta
en las areas productivas. Esto se ve en el indice de Vege-
tacién a nivel suramericano, con un Paraguay mas seco,
asi como en Noreste de Argentina, hasta el 11 de agosto,
mientras que el afio pasado este sector estaba con otro
panorama. También se observa un retroceso de sequia
puntual en Brasil y esto se deberia dar el seguimiento”.
También rememord lo hablado durante un taller de cli-
matologia de sequia en Paraguay, el afio pasado.

“Desde 1910y 1919 vimos cuatro afios con seis meses se-
cos. Entre 1940y 1949, la sequia fue de cuatro afos, luego
un periodo de lluvias. De vuelta, vimos entre 2000 y 2009
se registraron cinco afos. El impacto que produjo la sequia
también se vio reflejado en los caudales anuales de los rios
Paraguay y Parand”, puntualizé. Posteriormente paso a dar
algunas recomendaciones, sobre todo a partir de las con-
diciones observadas en términos diarios o intramensuales.
“Los dos picos mas importantes de lluvias en la regién de
Paraguay se daria sobre la segunda quincena de setiem-
bre y en la segunda quincena de octubre. Luego, se pre-
vén condiciones mas secas en noviembre y en diciem-
bre”, advirtié como para poder ir planificando las tareas
de campo. “Estamos hablando de condiciones de seca
como prondstico estacional”, enfatizé. También recono-
ci6 que en algunos puntos la cantidad de lluvia caida no
fue en gran cantidad, sino mas bien distribuida.

“Lo que mas nos preocupd fueron las condiciones de aire
polar violento que ingresé ala zona, con temperaturas ba-
jas que llego a Paraguay, sobre todo al Sur. Esto pudo ha-
ber afectado algo de cultivo por alguna eventual ocurren-
cia de helada”, comenté. Complementé con la reflexion
sobre la importancia de buscar la informacion. “Siempre
dio alos alumnos que la peor decisién que se pueda tomar
es sininformacién. Los prondsticos tienen que ver con es-
tadisticas pero no son deterministicos”, afirma.

“COLCHON" PARA CULTIVOS DE VERANO
Invitd a la gente a tener en cuenta que hablar de prondsti-
cos es no tomar como algo certero, un 100% de ocurrencia,
pero si reiteré que representan elementos para la toma de
decision. Sobre los cultivos de verano y con el cuadro de
proyeccién de meses secos, indicd que el principal desafio
tiene que ver con mantener buen porcentaje de humedad
en el suelo para poder sobrellevar el periodo de falta de
agua, ya en la seccion de preguntas y respuestas.
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“Para enero 2021 se presentan con-
diciones muy nubosas. Existen altas
probabilidades de lluvia, pero van a
ir cayendo. El principal problema es
tener agua almacenada en el sue-
lo para aguantar sequias que van a
aparecer. Necesitamos que haya al-
macenamiento para que sea un col-
chény evitar impactos en el cultivo”,
manifestd. Reconocié que un “col-
choén” irregular puede tener sus inci-
dencias en el resultado final. Reiteré
finalmente que muchas de las infor-
maciones van dirigidas a decisores.
“Sobre los impactos que se produ-
cen en momentos de decision, es de
recordar que los prondsticos van
dirigidos a los decisores. No es que
haya un mal o buen pronéstico. Hay
prondsticos y hay buenos o malos
decisores. No creo que el Unico ele-
mento para tomar una decision sea el
clima. Hay problemas de mercado, de
transporte, de logistica, de todo tipo.
El pronédstico es un elemento mas
para el decisor”, reforzé su comenta-
rio, antes de reiterar que no hay una
definicién clara de Nino o de Nifa.
En sintesis, para setiembre se espe-
ran precipitaciones por debajo de lo
normal en el Centro, Este y Sur del
pais, en la primera quincena. Las ten-
dencias para temperaturas de media
a maxima (dos de tres terciles) estan
aumentando hacialasequia. Paraguay
se encuentra en la zona con eventual
déficit de humedad en el suelo, ade-
mas de apuntar ocho meses secos se-
guidos. El evento enlinea se cerré con
unos minutos destinados a difundir
las propuestas que Global pone a con-
sideracién del publico. CA
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L ALTO PARA

GRUPO SARABIA HACE POSIBLE COMO
PARTE DE LA INVERSION DE USD 400.000
A LA LUCHA CONTRA LA COVID-19

Inauguran Laboratorio
Epidemiolégico
Biomolecular de Alto Parana

El laboratorio, accién estratégica que es posible A lto Parand es <Iel dzparta-

. . . Sy e . mento mas golpeado por
gracias a una efectiva alianza publlco-.plrlvada, la epidemia de la Covid-19,
sera clave en la lucha contra la propagacion de la  espor estasituacion que se debe re-

Covid-19 en la region, ya que permitira procesar doblaresfuerzosy unir fuerzas para
salir adelante, como lo han hecho

muestra.s,de forma agil, acelerando la capgadad los impulsores del nuevo laborato-
de reaccion del sistema en plena pandemia. rio epidemioldgico biomolecular de

32 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO ‘ Agosto 2020 WWwWw.campoagropecuario.com.py



“Sentimos un gran compromiso so-
cial con nuestra comunidad y ante
esta dificil situacion global apos-
tamos a proyectos que tengan el
criterio de beneficio a largo plazo
para toda la sociedad y es por ello
por lo que colaboramos en la insta-
lacion del laboratorio”, puntualizé
el CEO del Grupo Sarabia.
La participacion del Grupo Sarabia
en la construccion del laboratorio
se realiza por intermedio de su
campana solidaria “Juntos Suma-
mos”, impulsada desde que la pan-
demia llegé al Paraguay, realizan-
do unaimportante contribucién de
USD 400.000, en diferentes apor-
tes a las comunidades de la regién
para robustecer la lucha contra la
propagacién del coronavirus, ex-
plicé José Marcos Sarabia.
“La posibilidad de dar un apoyo al
Gobierno mediante la refaccion
de la infraestructura edilicia para
el beneficio a corto y largo plazo
nos llena de orgullo. Siempre brin-
damos nuestro grano de arena
para el desarrollo de la comuni-
dad y en esta ocasién apostamos
al Laboratorio Biomolecular, que
tendra un beneficio permanente a
la sociedad”, expresé José Marcos
Sarabia.
El Grupo Sarabia es un actor com-
Inauguracion prometido con la comunidad y lo
Alto Parana, habilitado de manera oportuna para acele- y posterior demuestra en cada iniciativa de
. . recorrido por las . . .
rar el procesamiento de las muestras de Covid-19 y te- RSE orientada a mejorar el bienes-

instalaciones
ner respuestas mas agiles ante la propagacion del virus del Laboratorio tar de los habitantes de la region.

en laregion. Regional de Asimismo, todos los actores involu-
Se trata del laboratorio Epidemiolégico Biomolecular, Epidemiologia crados en este proyecto destacaron
resultado de la firma del convenio de Cooperacién Molecular. que con el laboratorio biomolecular
interinstitucional entre el Grupo Sarabia, con sus em- buscan promover el mejoramiento
presas Tecnomyl y Agrofértil; el Ministerio de Salud de la atencion sanitaria en varios
Publica y Bienestar Social (MSPyBS) y la Facultad de departamentos aledanos, de acuer-
Ciencias de la Salud de la Universidad Nacional del do con los Planes y Politicas del Go-
Este (FACISA-UNE). bierno Nacional.

El CEO del Grupo Sarabia, José Marcos Sarabia, destacé Mediante este acuerdo, la univer-
que desde las empresas del grupo siempre se aposto a sidad cedié infraestructura en el
impulsar proyectos que aporten al desarrollo de la co- Centro de Investigaciones Médi-
munidad y en el marco de la pandemia por la Covid-19, cas dela Facultad de Ciencias de la
decidieron no sélo liderar proyectos propios, sino tam- Salud, mientras que el Grupo Sara-
bién acompaniar los proyectos del sector publico que be- bia realizé una importante contri-
neficien al fortalecimiento del sistema sanitario. bucién que suma USD 60.000, =»
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invertida en la financiacién y ejecucion de obras civi-
les para la adecuacién edilicia del lugar cedido por la
FACISA-UNE; asi también, se adquirieron mobiliarios,
una cabina de bioseguridad e importantes equipos de
refrigeracion exigidos y establecidos en las disposi-
ciones del proyecto arquitecténico y programas del
Ministerio. Por ultimo, el ente de Salud aporta todo
el equipamiento biomolecular para la deteccién del
coronavirus y de otras enfermedades, asi como ins-
trumentales, reactivos y el personal médico y técnico
designado para el sostenimiento del proyecto.

El Director General de Vigilancia de la Salud, Guillermo
Sequera, en conversaciones previas del acto de inaugu-
racién destacd que el laboratorio epidemioldgico bio-
molecular ayudara a transformar la realidad sanitaria
de toda la comunidad y la region, por lo que reconocié
el acercamiento de las empresas del Grupo Sarabia
para la concrecion del proyecto. “Este laboratorio nos
recuerda que las batallas debemos librarlas unidos y
gue podemos salir de ellas aun mas fortalecidos. Al te-
ner un proceso mas agil, se accede a un diagndsticoy se
pueden realizar tratamientos en tiempo y forma, para
cuidar la salud de las personas como se lo merecen y
todo esto lo hicimos en conjunto con el apoyo del Gru-
po Sarabia”, destacé.

Por su parte, el director de la Décima Region Sanitaria,
Hugo Kunzle, resalto el valor social que tiene la instala-
cion del laboratorio ya que en momentos dificiles como
éstos siempre es bueno tener un aliado para librar las
batallas y adelanté que el laboratorio servird no sélo
para las muestras médicas, sino para un avance integral
de la salud publica regional.

“El Grupo Sarabia se volvié un actor clave en la lucha
contra la Covid-19 y las refacciones que realizaron
paralainstalacion del laboratorio fue un apoyo funda-
mental en la concrecion del proyecto. En éste labora-
torio vamos a hacer el analisis de muestras, docencia,
investigacién y publicacién de avances. Esperemos
que éste gran logro signifique un antes y un después
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Momentos del
descubrimiento
de una placa
conmemorativa
durante la
inauguracion.

para la salud publica de Alto Para-
nd”, indicé Kunzle.

Mientras que el doctor Fernando
Casartelli, decano de la Facultad
de Ciencias de la Salud de la UNE,
destacé que en lo académico tiene
un gran impacto la instalacién de
un “laboratorio de alta tecnologia”
que trabaje con la parte virdsica y
molecular. Asegurd que es un gran
avance para la comunidad médicay
académica regional.

“La comunidad académica esta muy
agradecida con todas las empresas
e instituciones involucradas en el
proyecto. Ni la persona mas opti-
mista hubiera imaginado que en
plena pandemia y crisis mundial es-
tariamos inaugurando el laboratorio
biomolecular en Alto Parana. Este
es un anhelo largamente acariciado
y rapidamente ejecutado. Quiero
felicitar al Grupo Sarabia que hayan
direccionado su capital en éste pro-
yecto”, aseverd el decano.

El laboratorio inici6 los trabajos de
procesamiento de muestras y se es-
pera que el mismo traiga beneficios
a corto y largo plazo para la ciuda-
dania, elevando también el perfil sa-
nitario de la region. Cabe destacar
que el laboratorio epidemiolégico
biomolecular quedard instalado y
funcionando para el andlisis de dife-
rentes tipos de enfermedades como
Dengue, Influenza, Meningitis, entre
otros virus, beneficiando a la pobla-
cion del departamento de Alto Para-
nay departamentos cercanos. CA
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INDUSTRIAS

DIA DE LA INDUSTRIA NACIONAL

J 2Fré ho tan
catastrofico’
de temporagas

Desde las perspectivas de la industria, cuyo dia a nivel nacional
se recuerda cada 8 de setiembre, se tendria un cierre no tan
“catastrofico” pese a la dificil temporada 2020. Ello no signifi-
ca que la actividad no tenga una contraccion, siguiendo en linea
con toda la economia nacional, por lo que los numeros finales se-
rian negativos. Sin embargo, dadas ciertas coyunturas el impac-
to podria ser menor a lo inicialmente previsto. En tanto, desde la
Union Industrial Paraguaya (UIP), se renueva el voto de confianza
del sector secundario como motor de desarrollo incluso pese a
adversidades actuales y otras ya arrastradas desde tiempo atras.
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e entre los trabajos econémicos dados a conocer

al final del primer semestre, el panorama general

apunta a un ano convulsionado a nivel mundial
con efectos, como es de esperarse, en nuestro pais. Asi,
entre los estudios divulgados, segun el Informe de Activi-
dad industrial, una nota técnica del Departamento de Es-
tudios Econdmicos, Competitividad e Innovacion (DEECI)
de la UIP, se indicé que la configuracién de un escenario
econdmico internacional con caidas intensas en la pro-
ducciény el comercio, ha golpeado de maneradirectaala
evolucion de la actividad econdmica a nivel local, princi-
palmente por un efecto de la pandemia.
Segun el informe, adicionalmente, “las medidas de confina-
miento (cuarentena) han obligado a la paralizacion de las
empresas, pero es importante destacar que nuestro pais
se encontraba en pleno proceso de salida de una recesién
en el 2019, causada por las malas condiciones climaticas,
por ello, ya muchas empresas se encontraban en una si-
tuacion financiera delicada”. Con todo, “se observa que la
actividad econdémica total, con datos hasta abril se ha con-
traido -12,18 %". Esta caida “se mitiga por la baja base de
comparacién debido a la baja cifra de abril del 2019, donde
la economia se habia contraido -5,5 %", se explicé.
Considerando la actividad econémica, excluidas las agri-
colas y las relacionadas a las binacionales, “se observa
que la contraccién de la actividad econémica se inten-
sifica, con datos hasta abril indican una caida de - 14,98
%”. Mas concretamente con relacién a la industria ma-
nufacturera de Paraguay, previo al shock del coronavi-
rus tipo Covid-19, “se encontraba en pleno proceso de
recuperacion de los niveles de produccién luego de las
intensas caidas experimentadas durante los afos 2018
y 2019. Con todo, en el cuarto trimestre del 2019 el PIB
manufacturero habia crecido 3,4 %". Al inicio del trimes-
tre, “ya con los primeros efectos de las paralizaciones el
crecimiento fue de solo 0,3 %".

“SINCRONIZADOS”

Teniendo en cuenta la alta correlacién entre el indicador
de actividad econdémica sin las actividades agricolas y
binacionales y el PIB manufacturero, “nos permite in-
ferir la intensidad en que estaria afectando la crisis del
Covid-19 a la actividad industrial de nuestro pais”. Asi,
los datos hasta abril sin agricultura ni binacionales, “nos
indica que el PIB manufacturero del segundo trimestre
se estaria contrayendo -8,61 %". Con ello, la intensidad
del ajuste seria similar a los observados en otros indica-
dores de actividad industrial de laregidn. Todo esto lleva
a la conclusion que la industria paraguaya acompaié la
tendencia observada en otros casos.

“Através de diversos indicadores, hemos observado una
sincronizacion brutal en la caida en la actividad econo-
mica industrial de los paises del mundo. La magnitud de
la caida de produccién no se encuentra ligada a la mag-
nitud de las medidas de confinamiento ni tampoco con la
intensidad de contagio del virus del Covid-19”. En efec-
to, seglin se estima, los factores que explican el ajuste

Gustavo
Volpe, titular
de la UIP.

ig

en cada pais podrias estar mas bien
atribuibles a otras cuestiones, como
los factores idiosincraticos, “que
colaboran a propagar el shock eco-
némico de Covid-19”, refirié en una
parte de las conclusiones.
Finalmente, se indicé que la intensi-
dad de la caida y las expectativas de
recuperacion parecen estar ligados
a la magnitud de la respuesta de las
autoridades econdémicas, en aplicar
medidas de incentivo alademanday
la produccion, conforme el informe
del DEECI, elaborado por los exper-
tos Daniel Correay Wildo Gonzalez.
A esto se sumo la opinién del titular
de la UIP, Gustavo Volpe, quien re-
calco la importancia de apostar por
la actividad secundaria de la eco-
nomia pues, como reza el lema del
gremio fabril: “Si a la industria le va
bien, le va bien al pais”, reafirmando
la necesidad de impulsar al sector
para contribuir con el desarrollo de
la economia nacional.

MOTOR DE REATIVACION
“Estamos convencidos que el sec-
tor industrial va a ser de motor =»
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para reactivar la economia. Lamentablemente las auto-
ridades, sobre todo en el Ejecutivo, no estan viendo, no
tienen esa vision, pero no existe otro sector que pueda
dar mayor cantidad de mano de obra por cada unidad
de inversion. Por lo tanto, apostar a desarrollar, a hacer
crecer el sector industrial, es apostar al empleo y, por lo
tanto, esto es demasiado importante porque habiendo
empleos, hay ingresos y si hay ingresos, hay comprasyy, si
hay compras, se mejora el consumo, y todos sabemos la
importancia del consumo, dentro de la economia”,empe-
z6 su reflexién de cara al mes de la industria.

Con respecto a las proyecciones, el dirigente gremial in-
dico que si bien el afio no cerraria con niimeros positivos,
tampoco seriatan cadtico. “No sera tan catastréfico como
se esperaba porque la industria esta trabajando. No al ni-
vel que se quisiera, porque al no haber ingreso hay poco
consumoy, al haber poco consumo, es poca laventa de las
empresas que estan en el mercado pero, definitivamente,
tenemos informacién de enormes proyectos nunca antes
gue tuvimos en Paraguay”, sostuvo y citd principalmente
el anuncio dado de una gran inversién de la industria fo-
restal para la zona Norte, prevista para el afio que viene.
“Merefiero al temade una papeleraenorme que vaavenir
a ubicarse en Concepcién y que va a cambiar la geografia
delo que es ese departamento tan olvidado en épocas an-
teriores. Hoy Concepcion, con las cementeras y con toda
lainversion que se esta haciendo all4, probablemente vaa
ser el departamento mas productivo del pais y que tenga
un PIB mas elevado del resto, ya que estamos hablando
de una inversiéon multimillonaria nunca antes ocurrida en
Paraguay y que va a cambiar el perfil de lo que es nuestra
economia, de lo que es el cuidado del medio ambiente”, re-
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salto sobre todo por el impacto favo-
rable de plantaciones forestales.
Indicé que se habla de unas 150 mil
ha de eucaliptos que a su vez también
permitiria salir a buscar beneficios
por la capturadel CO2.“Se va apoder
acceder a fondos que hay en el mun-
do de los paises industrializados para
poder seguir desarrollando la econo-
miay, sobre todo, va a dar muchisimo
trabajo. Estamos hablando de 40 mil
personas. Eso es muy importante y
nos llena de alegria, de satisfacciény
de esperanza’, reconocié. También re-
calcé la importancia fundamental de
las agroindustrias e industrias agroa-
limenticias. “Estamos hablando de un
sector que esta trabajando bien, que
tiene posibilidades”, expuso.
“Sabemos que los commodities que
salen de nuestro agronegocio son
unos motores que haceningresar di-
visas al pais y que, finalmente, eso se
transformay se traduce en un bien-
estar general y eso también le sirve
para ser transformado y poder ex-
portar o consumir localmente”, agre-
g6. Comparé con el desempeiio de
otros productores a nivel regional
y consideré vital que a los vecinos
grandes “les vaya bien” porque ello
beneficiara a nuestra economia. =»

Www.campoagropecuario.com.py



Ad wooe

WM S . T

sdEmmm X .
- = | él fl@.—..“.i .

sajuaynu so| ap
A onBp |ap ojuajwpydancidp
[2 A uoisi0sqp Bf D120

a|quodsip ousBouyN
|2p sojuajwpyzancido Jofajy

sopunjoid sow
A 532Dl ap pOpPRUD JOAD

oAlnD ap o [BP
Uy |D oiu| [8p PUD]S Jofajy

ez enbuouc jolapy

auuogiun
SO OYDNW UQI2DUIILISE)

popjananpoJd Jodow
oun opuajiowoid ‘sounsb
50| ap osad |8 DjUAWND

piauandasuod Jod ‘ousbosjiy
[2p osn |2 pziwnidg

SPIP 0L DISDY DPD3DI}
D||IWas D| Jaua) aJiiag

UOIIDDB5Ap SoUajy

sajuajsisal SDLU DUaJIDg

o0k Z
OpDJJUSIUOD SDLU $833A 07

NOI2O310dd OWSO

ap oiBojousa)

doiL
oziy

SO

o

it B By e e e 1T b 1] R 00T B TR e ) SRS & by Sy SR | SR AR

e}5379u 0| sew pajsn apuop £ op

JopDAJIDOg 03284F -
D3UD|g D3SO -
pfog o) ap opnaid »

Q@

OjUaIWDUadDW|D
A pjjnwas ap sobuoy -

pacsuenpy wixepy (¥

DIUD|q DISO -
soloqouoosysoynbop -
ofos o) ap opnayd -

SQUDD) -

ouwIsD|g -

piabiuwn odianodijay -
pjoJuc)

_BzusjJuo4 ﬁmw

DX/S1SOA Yrva

sapopauuajua A sobo|d
9p |o4jU0D Bp

ouyadsa oljdwy

Ped.ezusiiod ()

d310Va0zZiy ™

gmucmw.w:hm ;

OAl}IND N} 9p
SIRICIRCRIREL R | BY 000°
anb uoisn4 b1

sp|jjwag ap

piod OLNIINVLIVYL

8 3



INDUSTRIAS

“Brasil en el 2020 seri el afio en que mayor cantidad de
productos de los agronegocios haya exportado en su
historia. Es importante para nosotros, porque cuando
exportan mucho, nos compran mucho”, dijo.

PANDEMIA Y MEDIDAS OFICIALES

Sobre las medidas adoptadas por las autoridades tras
la pandemia reflexioné que el “Gobierno no tiene mu-
cha capacidad de maniobra porque no existe el ahorro
nacional y, por lo tanto, todo se tiene que hacer con en-
deudamiento y al ser con endeudamiento, entramos en
otros problemas. Hay que reconocer buenamente que
nuestro pais gozaba de muy buena salud macroeconé-
micay a través de un endeudamiento alto esto se puede
destruir, por lo tanto hay poca capacidad de maniobra.
Pero hay otras cuestiones que se han hecho o se hicieron
mas o0 menos o se han hecho bien o mal, pero finalmente
el problema continta”, lamenté.

“El problema persiste. Hay sectores que estan absoluta-
mente parados, empresas que estan paradas, sin ingresos
y, por lo tanto, su gente esta en la calle. Si bien se buscé un
mecanismo por el cual el IPS se haga cargo de los formales
y sobre todo de los informales. Se le estan transfiriendo
un aporte no tan elevado, por lo menos no se van a mo-
rir de hambre, por lo menos van a tener para sus ingresos
basicos. Entonces, realmente hay una suma de cosas que,
solamente cuando esto se termine vamos a poder evaluar
y vamos a poder decir, esto se hizo bien, esto se hizo mal.
El pais entero tiene que darse cuenta que es una crisis in-
ternacional nunca antes vivida®, reconocid.

También invité a asumir la responsabilidad como socie-
dad. “Si queremos pasar esta temporada tan mala, te-
nemos que ser responsables y tenemos que cuidarnos,
porque cuidarnos a nosotros es también cuidar al resto.
Es el mensaje fuerte que debemos dar vy, sobre todo, hay
gue tener en cuenta que la economia estd muy directa-
mente relacionada con la salud, porque sin salud no hay
economia. Necesariamente, se debe instar a la gente a
gue respete los protocolos que se imponen para tratar
de reducir el nivel de contagio y que no haya mas muer-
tes, lamentable, como estan ocurriendo. Los paraguayos
tenemos que ser respetuosos de los protocolos de salud,
necesitamos tener salud”, acoté.

Anadio que “necesitamos tener un pais sano y un pais en
donde no haya tantas muertes y que ojald esto repercu-
ta en una accién que mejore la economia y que a su vez
esto mejore todos los ingresos de todos los paraguayos,
me refiero también al Estado para cumplir mejor su pro-
posito”. Con respecto a otras inquietudes, se recordd
la movilizacién que semanas atras se realizé en forma
conjunta entre industriales y productores para exigir
un combate mas eficaz al comercio ilegal. “Nuestro pais
tiene un problema endémico que no se le puede culpar a
este gobierno que se llama contrabando’, sentencié.

“Es un problema que en el siglo antepasado ya existiay que
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debemos despertar a las autoridades
a combatir frontalmente, al Estado.
No solamente al Ejecutivo. Ellos han
prometido una Cumbre de Poderes
que hasta hoy dia no se dio. Aqui tie-
nen que trabajar los tres poderes del
Estado. El Ejecutivo, por supuesto que
tiene la accién, tiene los organismos
y el presupuesto para poder comba-
tir directamente el contrabando. El
Legislativo, con las leyes que pueda
sacar, para tratar de reducir el nivel
enorme de contrabando que tenemos
y el Judicial, castigando alos evasores,
alos contrabandistas, a todos quienes
se dedican a estos delitos”.
Finalmente, en su condicién como
presidente de turno de la Federaciéon
de la Produccion, la Industria y el Co-
mercio (Feprinco), indicd que aunque
parezca dificil, se pueden y deben ar-
monizar posturas. “Todos los sectores
quieren que el pais ande bien. Con ese
denominador comun, es mas facil po-
nerse de acuerdo. No creo que esta
situacién haga que haya algun sector
que quiera predominar sobre otro.
De repente, hay luchas absolutamen-
te normales en el fragor de la batalla,
pero eso no significa que todos no
guerramos lo mismo: un Paraguay de-
sarrollado, un Paraguay que le de po-
sibilidades a sus ciudadanos a poder
trabajar en el pais”, concluy6. CA
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BALPAR S.A,, el peso

de la experiencia

ante nuevos desafios

a firma BALPAR S.A. se encuentra en pleno proce-

so de implementacion de 2 certificaciones ISO para

fortalecerse y seguir brindando servicios de calidad.
Actualmente representa productos de casi una treinte-
na de firmas aceptadas en el mercado ademas de fabricar
basculas de plataforma, basculas pesa camiones y otras
soluciones de pesaje industrial. Si bien BALPAR S.A. inicia
actividad a mediados de los noventas, la experiencia y los
anos permitieron notar que el segmento de pesaje presen-
taba un nicho de mercado insatisfecho en el sector comer-
cial e industrial nacional, indicé Cristian Postel, Gerente de
Cuentas Clave de lacompaiiia, quien anticipd algunos de los
desafios que se presentan. “BALPAR tomo la decision, de
contar con dos certificaciones ISO”, menciond. Se apuesta
por la 9001 y la 17025. Cabe recordar que las certificacio-
nes parten de una serie de estandares dispuesta por la Or-
ganizacion Internacional de Normalizacién u Organizacién
Internacional de Estandarizacion (ISO, por sus siglas en
inglés), también conocidas como normas ISO. Estas tienen
su clasificacion dependiendo del ambito a acreditar. Asi, la
ISO 9001 evalla los sistemas de gestion de calidad, mien-
tras que la ISO 17025 analiza los requisitos generales para
la competencia de los laboratorios en ensayo y calibracion.
“Empezando para acceder a la 9001, para la certificacion
de calidad en cuanto a la gestion que hacemos. También
para la 17025 que es una acreditacién como laboratorio
de calibracion de masas. De conseguir esta, sera un salto
muy importante para nosotros porque vamos a poder emi-
tir certificados que tendran un reconocimiento nacional e
internacional de las basculas que calibramos, esto sera de
ayuda a aquellas empresas que utilizan basculas en sus pro-
cesos de exportacion”, expuso el entrevistado durante la vi-
sita realizada por un equipo de Campo Agropecuario Mul-
timedia. Recalcé que la compaiiia ha iniciado el proceso de
implementacion de los referidos ISO’s. “Estamos acondicio-
nando las instalaciones de Balpar para albergar los equipos
necesarios y continuar con el proceso de implementacion
de estos I1SO’s”, dijo y recordd que normalmente son acre-
ditaciones que se consiguen entre 6 meses a 1 afio. “Cree-
mos que podemos conseguir las (acreditaciones) en menos
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Cristian Postel,
gerente de
Cuentas de
BALPAR S.A.

de un ano. De ahi BALPAR se abocara
a mantener sus procedimientos con-
forme a las acreditaciones obtenidas
y asi mantener el estandar de calidad
que se busca’, enfatizé. En relacion
al nicho insatisfecho, Postel explicd
igualmente la decisién que tomé en su
momento la firma para centralizarse
en el mercado de balanzas. “Todo pasa
por el hecho que cuando se vende se
debe controlar y, para controlar nece-
sita pesar. Partiendo de ahi, el pesaje
se vuelve un elemento de control in-
discutible a la hora de realizar cierto
tipo de transacciones comerciales’,
manifestd y a la hora de fijarse en el
segmento, se notd la demanda insa-
tisfecha por lo que se apuntdé a este
nicho. “Ahi empezd a notarse esto v,
obviamente, a requerir una serie de
soluciones tecnoldgicas, desde emitir
una etiqueta con el peso, el precio por
kg, el total delimporte que se esta ven-
diendo, una fecha, el nombre, el logo
de una empresa. Todo en esa misma
etiqueta y no solo se ofrecié una solu-
cién, sino que se incorporé un servicio
con valor agregado al mero hecho de
pesar una mercaderia’, comentd. Y
esto se fue reforzando con los afos
con laexperienciaacumulada. CA
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SOMOS
BALPAR S5.A.

Bascula Pesa Camiones

MANTENIENDO EL PESO DE LA

INDUSTRIA NACIONAL.

Ideal para el control de
peso de los camiones
en lugares en donde
existen encierro de
animales y zonas de
acopio [ silos.

Servicio Técnico Especializado

Mantenimiento, calibracion

y reparaciones en todo el pais Sistema de -
Pesaje Continuo SPC

Sistema de control

Proporciona un de peso en tanques,
control eficiente adaptables a

del material cualquier tamafio

a granel y capacidad.

Sistema de Pesaje en

Cinta Transportadora Embolsadoras

Sisterma de Carga
para Bolsa Big Bag.
Permiten llenar las
bolsas a la capacidad
deseada mediante
orden de corte
automatico.

Variedad de repuestos. Ideal para pesar productos a Bascula Plataforma
granel que se mueven sobre con Visor de Peso

una cinta transportadora, util

para canteras, productores
Basculas en distintos tamanios vy

de cal agricola y puntaos
de expedicidn/recepcion.

4 BalparS.A capacidades para pesar bolsas de
30 kilos a pallets de 2000 kilos.
ventas@balpar.com.py @ @balparpy Sacgrg;irigg;:: distintos tamafios

www.balpar.com.py




Tecnomyl innova en
tratamiento de semillas

rovitta Seed Pack TS es |la nueva propuesta para

el tratamiento de semillas de laindustria nacio-

nal Tecnomyl. “La misma brinda al agricultor el
mayor paquete tecnoldgico en defensivos agricolas de esa
modalidad, ademds de bioactivadores y bioestimulantes”,
informé el Ing. Agr. Walmor Roim, gerente de Marke-
ting de Tecnomyl.

PROVITTA

Producto

Cantidad/caja

Explicé que la composicién de Provi-
tta Seed Pack contempla el cura-se-
millas Bellator Ultra FS, cuya com-
posicion incluye Tiofanato Metilico,
Fludioxonil y Trifloxystrobin. Consti-
tuye una novedad en el segmento de
tratamiento de semillas en Paraguay.

Dosis
100 kg semillas

PACKTS " .
AQUI COMIENZA EL EXITO h BELLAT&% 1.0 Litro 100 cc
DE 5U CULTIVOD
“BELLATOR =
= @cmml'ql'\ul =y .
RACAMN 25: 2,0 Litros 200 cc
REGULATOR# 2,0 Litros 200 cc
[Focmimio ]
TRATAMIENTEC "?"’” .
kA 1 DOOKC] PLUS 2,0 Litros 200 cc
Big-astimesacion y Equibrio Be |a autricin 2,0 Litros 200 cc
Peolef2 £ culivg para minimizas pivdidas PROVITTA NOD

44 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Agosto 2020

Www.campoagropecuario.com.py



El otro componente de Provitta Seed Pack TS es Huracan,
insecticida Fipronil. Este producto es altamente efectivo en
el control de plagas que atacan al inicio del cultivo de la soja.
También forma parte de este paquete de cura-semillas
el fisio-activador Regulator; como su funcién lo indica,
trabaja estimulando a la semilla para que tenga una ve-
locidad de germinacion y emergencia mas rapida. “Per-
mite a la semilla acelerar su proceso fisioldgico y establecer-
se mucho mds rdpido. También la fortalece ante cualquier
situacion de estrés que pueda aparecer, como los problemas
climdticos de falta o exceso de humedad”, destacé Roim.

A lo mencionado se agrega Qualytus Plus, el fertilizan-
te mas completo para la Fijacion Bioldgica de Nitrégeno
(FBN). Es fuente de Molibdeno (para activacion de la ni-
trogenasa), de Cobalto (para la estructuracion de vitami-
nas esenciales a los nédulos), de Niquel (para regenera-
cién del hidrégeno, materia prima para la FBN) y de Boro
(que actua en la formacion de nuevos pelos radiculares y
en laformacion de las paredes celulares de los nédulos).
El Seed Pack TS también incluye organismos vivos, ya
gue ademas de todos los componentes detallados ante-
riormente también se incorpora Provitta Nod. Se trata de
un inoculante, que consiste en bacterias que ayudan a
la aceleracién de la FBN, porque la soja capta nitrégeno
del ambiente. Con esto, el cultivo cuenta con un mayor
aporte de Nitrégeno; y consecuentemente, con un au-
mento del crecimiento vegetativo también en los esta-
dios reproductivos y de llenado de granos.

Provitta Seed Pack TS se presenta en una caja que contie-
ne 1 litro de Bellator Ultra FS, 2 litros de Huracdn, 2 litros
de Regulator TM, 2 litros de Qualytus Plus y 2 litros de Pro-

Vitalidad

Los tratamientos
de semilla son
una herramienta
efectiva para
combatir los
impactos
negativos de
enfermedades,
insectos,
nematodos y
otras plagas al
momento de
sembrar y de ahi
en adelante.

Productividad

Sanidad

Proteccion

vitta Nod. Este Seed Pack TS permite
tratar 1000 kilogramos de semillas.

UN PRODUCTO, MUCHOS
COMPONENTES

El proceso de aplicacion requiere
de la preparacion de todos los pro-
ductos que componen Provitta Seed
Pack TS enun caldo, siendo el tltimo
en aplicarse el Provitta Nod, por tra-
tarse de una bacteria viva. Este pro-
ducto se agrega un poco antes de la
siembra.

El gerente de marketing de Tec-
nomy! destaco que, ademas de esta
novedad en el Seed Pack TS, traen
al mercado paraguayo el Programa
Energy Field. EI mismo estd estruc-
turado en base a 2 pilares de la pro-
ductividad agricola: la proteccién
de los cultivos (para minimizar las
pérdidas por infestacion de malezas,
plagas y enfermedades) y la bio-es-
timulacién y equilibrio de la nutri-
cion (para maximizacion de la pro-
ductividad). Opera en las diferentes
etapas de los cultivos, apuntando a
lograr un elevado status de sanidad
y vitalidad para la expresion de altos
rindes. “Este programa muestra la
sinergia entre los productos de pro-
teccion y de bio-estimulacion, que
entregamos por medio de Provitta
Seed Pack TS”, enfatizé Roim. CA
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iTRITURAR RAMAS Y DESECHOS NUNCA FUE MAS FACIL!

Biotrituradoras Goodyear

ara el cuidado del jardin y areas verdes como
P plazas y parques, es imprescindible realizar una

serie de tareas como regar, trasplantar y podar
ramas que hayan crecido en exceso para mantener la es-
téticay salud de arboles, arbustos y del predio en si.
Estad claro que acumular restos en un rincén no es lo
ideal, por lo que es altamente recomendable contar con
una biotrituradora Goodyear para la correcta disposi-
cion de los restos.
La biotrituradora GY150WS es perfecta para triturar
maderas y ramas de gran espesor. Tiene un motor de 15
HP de potencia lo que proporciona la fuerza para des-
menuzar vegetacién y materiales organicos. Posibilitan-
do a introducir ramas de hasta 15 cm de didmetro. Este
equipo cuenta con ruedas de gran tamafo para un trans-
porte adecuado asi también un gancho de remolque que
facilita el desplazamiento del mismo.
En Paraguay, este y otros productos de la linea de maqui-
narias Goodyear son representados por IMAG, empresa
con 25 anos en el mercado y con amplia experiencia en
el rubro de maquinarias, que ofrece garantia de 1 afo.
Este y todos los productos Goodyear estan disponibles
en la casa central de IMAG, en Asuncién, y sucursales en
Encarnaciény Ciudad del Este.
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GENTILEZA

También se puede conocer la gama
completa en las redes sociales como
Goodyear - IMAG o contacte al telé-
fono 0986 100 199. Recuerde que
IMAG cuenta con una Tienda Onli-
ne donde puede comprar su equipo
Goodyear desde la comodidad de su
hogar u oficina. CA




GOODSYEAR

POWER PRODUCTS

BIOTRITURADORA
- GY 150WS 15HP

La maquina ideal

para el trabajo en el jardin
o el campo

Equipos con 1 afo de garantia

y respaldo de IMAG

_ Desmalezadoras, Motosierras:
Cuidado v limpieza para tu Jardin.

Generadores - Hidrolavadoras:
Lleva la energia contigo siempre, Cuidado y limpieza para tu hogar,

@ W C. DEL ESTE: Avda. Maonsefior Rudn?uez Km.B8.5-Tel.:(021) 328 8684/5

= oty mﬂgmmw ENCARNACION: Avda. Irrazabal 1273 ¢/ 14 de Mayo - Tel.: (071) 206 094
B @imagpy

’ MA G ‘ (0986) 100 199 ASUNCION: Avda. Boggiani 7133 ¢ Facundo Machain - Tel.: (021) 511 990/1



JORNADA TECNICA

Primer Encuentro
Tecnologico Virtual
Agrofértil Maiz

' viz ) )

AGRICULTURA

tir las tecnologias en tiempo de pandemia, mer Encuentro Tecnologi-

. . . co Virtual Maiz y difunde a
Agrofértil desarrollo el primer Encuentro través de su pagina web www.agro-
Tecnolégico Virtual Agrofértil Maiz, donde fértilcompy. El evento esta en dicha

o B R plataforma desde el 5 de agosto y
la compania mostro los hibridos Agroeste  permanecera durante tiempo inde-

7 ; terminado.

y las tecnologlas, diversas que ofrece para [ il comprende 14
esteru bI’O, a través de 14 estaciones. estaciones y permite el paso por los

En buscade un modo diferente de transmi- a grofértil desarrollé el Pri-
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@-Agmférti ik Y SOLUCIONES = 5 FRODUCTES - ACOFID DE GRANDS Centro Tecnolégico de Naranjal,
— bajo todos los protocolos del Mi-
nisterio de Salud, explic6 Devanir
Ribeiro, gerente de marketing de
Agrofértil.

Ribeiro dio inicio al recorrido. Pre-
senté en la Estacién los hibridos
de Agroeste, donde el portafolio
comprendié: AS 1777 PRO3, AS
1633 PRO3y los lanzamientos para
la campana 2020/ 2021 AS 1770
PRO3y AS 1850 PRO3y el refugio.
También el hibrido para cultivo de

refugio AS 3700 RR2.
Ribeiro destacé que es un evento
Devanir Ribeiro, completo, donde ademas de brindar
diferentes hibridos de maices Agroeste, manejo de re- gerente de informaciones sobre las tecnologias
. . e . . marketing de . . Lo .
fugio con el respectivo hibrido RR2, manejo de insectos, Agrofértil. disponibles por Agrofértil, el agri-
enfermedades, control de spodopteray bioestimulantes cultor puede acceder y participar
de lalinea Fertilize. del sorteo de dos paquetes de 50
La firma Agrofértil pertenece el Grupo Sarabia, grupo hectareas de servicios de Agricultu-
empresarial reconocido por el Ministerio de Salud Publi- ra Inteligente.
cay Bienestar Social como actor clave en la lucha contra
la propagacion del Covid-19. Fabiano de En la Estacion 2, Fabiano de Je-
Las parcelas demostrativas fueron preparadas en el Jesus, jefe de sus, jefe de desarrollo presenté el
desarrollo. o hibrido AS 1844 PRO3 y explicé
an Agrofértil micin N orocionts « B BEOBETAS o seatis Bi SRaNGE que el mismo reune las principales

caracteristicas deseables para el
productor de maiz de segunda fase
en Paraguay, conocida cumidnmente
como (zafrinha). Tiene el ciclo apro-
piado, sanidad foliar y potencial de
alta productividad. Ofrece ademas
un excelente arranque inicial, que
le permite escapar del ataque tem-
prano de plagas, como la chinche y
ademas tiene excelente tolerancia a
la cigarrita del maiz. Posee también
una excelente sanidad de tallo cali-
dad que es sinénimo de seguridad
en la cosecha. Asimismo, la calidad
del grano es otro punto fuerte de
ﬁ- Agl'ﬂfél’ti NICIE T SOLUCIONES = 5 FEGBUCTES = ACOFIO DE GRANOS este hibrido.

- En la Estacién 3, Joel Peters, de-
sarrollista de Agrofértil, explicé so-
bre las ventajas de sembrar el hibri-
do AS 1777 PROS. Destacé que es
uno los mas vendidos en el mercado
de maiz segunda zafra en Paraguay,
y presenta muchas caracteristicas
deseadas para las condiciones cli-
maticas de nuestras regiones, entre
las que se destacan: el tallo muy re-
sistente y un sistema radicular muy
agresivo lo que brinda un buen an-
claje a la planta y una alta resisten-
cia al acame. Presenta ademas =»

Joel Peters, desarrollista de Agrofértil.
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JORNADA TECNICA

iRICID T SOLUCIONES -

&% Agrofértil

RECOMENDACIOMNES
DE ORUGAS, CHINCHES ¥ PULGONES

una altisima calidad de granos, espigas con marlo fino,
granos con buena profundidad y rojos. Es un super pre-
coz que brinda al productor una gran ventanaen lafecha
de siembra, ademas de ser un material de altisima esta-
bilidad. Sin dudas el AS 1777 PROS3 afio tras afio viene
probando el por que es uno de los lideres de mercado.
Complemento.

La Estacion 4 fue del hibrido AS 1770 PROS. Alli Die-
go Gonzalez, desarrollista de Agrofértil, destacé que
el mismo es un hibrido de lanzamiento comercial de la
empresa, que viene a aportar al productor una stper
precocidad, lo cual le otorga seguridad en una ventana
de siembra mas tardia, también presenta buen sistema
radicular y excelente calidad de granos. Ademas lainser-
cion de espiga es baja y presenta un buen enchalado.
En la Estacion 5, Nuevamente el desarrollista Joel
Peters se encargd de explicar las cualidades del hibri-
do AS 1633 PROS3. Material ya conocido en el mercado
Paraguayo, de ciclo precoz, alto techo productivo y alta
tolerancia a enfermedades, lo que le proporciona alta
sanidad foliar. Es un material que presenta un buen en-
chalado, tiene buen comportamiento ante el complejo
de emfezamiento que son las enfermedades transmiti-

ik TV SBLUCIONES -

&% Agrofértil

FEGDULTOS =

FRODUCTOR =

ACOFIC DE GRANOS

Diego
Gonzalez,
desarrollista
de Agrofértil.

Joel Peters,

en la Estacion
sobre

control de
enfermedades.

ARCOFIO DE GRANMDS

RECOMENDACIONES.
OMTROL DE ENFERMEDADES

*
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das por las cigarritas y se puede usar
para doble propésito, ya que puede
ser utilizado para granos y ensilaje.
También es un material apto para el
cultivo en verano.

En la Estacion 6, Fabiano de
Jesus presentd el lanzamiento AS
1850 PRO3, indicado para la de se-
gunda zafra, de alta calidad de gra-
nos y sanidad foliar. Tiene ademas
elevado potencial productivo, que le
da al productor excelente ganancia,
posee excelente tolerancia a la ciga-
rrita de maiz. “Su sanidad foliar es su
punto clave para el cultivo de maiz
segunda zafra”, destacé.

El desarrollista, Diego Gonzalez, en
la Estacion 7 brindo las recomenda-
ciones para un buen manejo de in-
sectos. Destacé que para este obje-
tivo es fundamental el buen manejo
de malezas, ya que las mismas cons-
tituyen hospederos de los insec-
tos, que posteriormente atacan los
cultivos subsecuentes. Sugirié una
buena desecacion del cultivo de soja
para bajar la poblacion de insectos
desde esa etapa previa a la siembra.
Recomendé el Nocaute Trio, para
la desecacion del cultivo de la soja.
También se debe realizar tratamien-
to de semillas, que es una practica
de una relacién de costo beneficio
muy bueno y efectivo, que brindara
buena proteccion en los estadios ini-
ciales del cultivo.

Insistio en el monitoreo de laparcela
en estadios iniciales para la identifi-
cacion de la presencia de chinches y
cigarrita. En adelante vigilar el culti-
vo para detectar la presencialos pul-
gones y su posterior control en caso
de altas poblaciones. En estadio mas
avanzado, posterior alaetapaV4 en
adelante, sigue el monitoreo sobre
pulgdn para que acuerdo a la pobla-
cion y el indice de daino econémico
se realice el control quimico.

En la Estacion 8, Joel Peters, dio
las recomendaciones sobre las =»

Www.campoagropecuario.com.py
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JORNADA TECNICA

SOLUCIGNES =

&% Agrofértil

S pRopuTes -

ACOFIC DE GRANOS

enfermedades que afectan al cultivo de maiz y repercu-
ten negativamente en su rendimiento.

Mencioné que Agrofértil realiza sus recomendaciones
dependiendo de cada hibrido que el productor adquirié.
Los mas tolerantes a enfermedades como el AS 1844
PRO3, AS 1850 PRO3 y AS 1633 PROS3 deben recibir
como minimo una aplicacién de fungicida, en el estadio
V8 aproximadamente, donde se recomenda el Avert
Gram con el Notable. Con esto se lograria el control de
las enfermedades como: Royas, helmintosporiosis, cer-
cosporiosis y mancha blanca, también ejerciendo un
control sobre enfermedades secundarias como el an-
tracnosis y enfermedades de tallo.

Para el segundo grupo de hibridos, que son los menos
tolerantes a enfermedades, como el AS 1777 PRO3y AS
1770 PRO3 recomendd, como minimo, dos aplicaciones
de fungicidas. La primera con el Avert Gram y Notable,
en V8 y la segunda Avert con Notable, siempre utilizan-
do el multisitio Notable en las dos aplicaciones por su
aporte preventivoy su alta eficacia contralas principales
enfermedades que inciden los cultivos de nuestro pais.

En la Estacion 9, Jhonny Stipp, asistente Nutricion
Vegetal, explicd sobre la spodoptera frugiperda o gusano
cogollero, una de las principales plagas del maiz, cuya
presencia se distribuye en Paraguay de Norte a Sur.
Menciond que esta oruga ataca también a otros cultivos
como el trigo y la soja. Esta plaga cuando no es controla-
do en el momento adecuado, puede llegar a causar pér-
didas en el cultivo hasta un 30%.

Su ataque inicial en el maiz se manifiesta con el raspaje
en las hojas, y en la medida que avanza en el tercer ins-
tar, tiene la preferencia de alojarse adentro del cogollo
del maiz, donde se torna dificil controlarlo y puede con-
sumir un gran area foliar de la planta.

Menciond que para un control quimico del gusano cogolle-
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Jhonny Stipp,
desarrollista
de Nutricion

Vegetal.

ro es muy importante tener en cuenta
el monitoreo del campo. Recomendd
realizar el control quimico cuando
alcanza entre el 15 y 20% de plantas
atacadas por metro cuadrado. Esto
quiere decir que el gusano atacé muy
poco el cogolloy en las hojas aparecen
raspados regulares de hasta 1,5 centi-
metros, sin llegar todavia a perforar.
La mayor dificultad para el control
del gusano cogollero consiste en
gue esta plaga, una vez que se aloja
en el cogollo del maiz, presenta una
gran dificultad para que el insectici-
da llegue hasta el mismo, porque ya
no sale de dicho lugar.

Por este motivo, Agrofértil desarro-
l16 Vista S, que es un potente desalo-
jante del gusano cogollero. Es un pro-
ducto que logra que el gusano salga
del cogollo, a través de la produccién
de gases irritantes, que son prove-
nientes de sus ingredientes activos,
gue son azufre y nitréogeno. Ademas
Vista S cumple ademas un papel nu-
tricional para el cultivo, porque sumi-
nistra azufre y nitrégeno asimilable.

En la décima Estacién, Jhon-
ny Stipp, desarrollista de Nutricién
Vegetal, brindé detalles sobre los
bioestimulantes y agentes bioldgi-
cos en el tratamiento de semilla de
la linea Fertilize.

Resaltd que para lograr cultivos de
altos rendimientos es indispensable
pensar en el desarrollo del sistema
radicular. Para el efecto, Agrofértil
dispone en el mercado de una gama
de productos que son: Top Seed Gram
que es fitohormonas compuestas por
aminodcidos y micronutrientes.

La otra propuesta es Planix, ino-
culante compuesto un Azospirillum
brasilense, que trae como beneficios
la produccion de phitohormonas
promotoras y la fijacion de nitrége-
no atmosférico.

La ultima incorporacién en el por-
tafolio es Tricorium, compuesto por
Trichoderma harzianum y Trichoderma
bredicompacto, que es un bioprotec-
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Ricardo Trautmann, jefe de Nutricion Vegetal.

tor de agentes fitopatogenos para el cultivo, como es un
acelerador del desarrollo radicular. También protege a la
planta de fitonematodos que pueden atacar el cultivo.

En la Estacion 11, Jhonny Stipp demostré el efec-
to que tiene el tratamiento de semilla de maiz con Top
Seed, Planix y Tricorium.

Con estos productos se logré el mejor desarrollo del sis-
tema radicular de las plantas tratadas.

El disertante resalté que cuando se logra mayor desarro-
llo radicular se consigue mayor captaciéon de agua, nu-
trientes y produccion de phitohormonas, que van a hacer
que la planta se desarrolle mejor. “Con esto conseguimos
modular aspectos del rendimiento, como nimero de hi-
leras por mazorca y nimero de granos por mazorca, bus-
cando de esta manera mayor productividad en el campo.

En la Estacion 12, Sebastiao Rosa, Jefe de Semillas de
Agrofértil,informo sobre laimportancia de laimplemen-
tacion de los cultivos de refugio para mantener la tecno-
logia viva. Recomendod destinar el 10% del area sembra-
dadelas parcelas con latecnologia BT con el hibrido que
no contenga esta tecnologia. “La proporcion es 9-1, por
cada 9 bolsas de hibrido Pro 3 sembrado, se debe sem-
brar una bolsa de hibrido de refugio”, dijo.

Ricardo Trautmann, jefe de Nutricién Vegetal, explicé
sobre el funcionamiento y las ventajas de la inyeccién en
el surco de siembra en la Estacion 13. Presenté el quipo
utilizado para esta aplicacién, el mismo cuenta con un
tanque térmico, tratado con el sistema UV para dismi-
nuir laincidencia de la luz y su consecuente sobre los mi-
croorganismos que van a estar dentro del tanque.
Trautmann comentd que la investigacion demuestra que
muchos microorganismos benéficos se pueden utilizar
en la agricultura. Con la aplicacién de dichos microor-
ganismos en el momento de la siembra la efectividad en
mayor y los resultados mas eficientes.

El profesional explicé que existe la Microbiota del suelo,
y estd compuesta de microorganismos benéficos para
los diferentes cultivos como maiz, trigo, soja.

“Con la siembra de soja sobre soja, de soja -maiz, dismi-
nuyeron la poblacién de los microorganismos benéficos,

FREDESTES ®

BEOFIG B ERANGY

Sebastiao Rosa, Jefe de Semillas de Agrofértil

por eso es interesante aumentar la carga de: Bradyrhi-
zobium japonicum, Azospirillumbrasilense, Trichoderma
y Basillus, que son microorganismos beneficios destaca-
dos por la investigacién. Estos mejoran automaticamen-
te el desempeno de los cultivos”, dijo.

“Hoy la Unica forma de aplicar esa carga de microorgani-
mos es a través de unainyeccion en el surco de siembra”,
resalté.

El recorrido terminé con la presentacion de la Gltima in-
corporacioén de la compaiiia. El Departamento de Agri-
cultura Inteligente, que es un innovador servicio que
incorpora Agrofértil en su portafolio de productos y ser-
vicios, con lo cual busca preservar uno de los eslabones
de mayor valor del agronegocio, la tierra. A través del
mismo ofrece el servicio de muestro de suelo y medicién
fisica del mismo.

Las explicaciones corrieron por cuenta de Rodrigo Silva,
coordinador de Agricultura Inteligente, quien explicé
sobre los criterios a tener en cuenta para lograr la ex-
traccién adecuada de la muestra de suelo.

Mostré varias opciones y la alternativa mas eficiente
qgue dispone el Departamento de Agricultura inteligente
de Agrofértil. NUmero uno, la maquina para hacer mues-
tras de suelo. El mismo consigue mantener el perfil de
suelo, extraer la misma cantidad de suelo, logrando un
muestreo estratificado, en dos profundidades. Es auto-
matizado, evita lafatiga del operador, permite hacer mu-
chas muestras de suelo y evita el error humano.

Este departamento también ofrece la evaluacién de la
parte fisica del suelo, a través de un sistema automatiza-
do, con fuerza constante que garantiza una medicion de
calidad y seguridad con en los resultados. CA
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Rodrigo Silva, coordinador de Agricultura Inteligente.



NOTADE TAPA

Si bien el departamento Central es el mayor productor de fru-
tillas, esta fruta también impone su color y sabor en otras la-
titudes del pais, que con innovadas tecnologias consolida un
sostenido negocio de temporada con calidad. En esta edicion le
presentamaos la produccion semihidroponica en el Sur, ademas
de lastecnologias aplicadas enila zona de mayor produccion.
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sualmente Aregud, Itaugua y otros distritos del

departamento Central son la cita obligada en la

temporada de frutillas. Sin embargo no son los
Unicos, existen otros lugares que dan igual énfasis a la
produccién de la exquisita fruta, como Nueva Alborada,
situada en el departamento de Itapua.
Alli, Wilson Amarilla y su familia decidieron apostar por
el cultivo de la frutilla, y lo que en principio tuvo fines
decorativos y estéticos, mas tarde se convirtié en un au-
téntico negocio debido a la gran demanda de mercado,
el alto rendimiento de la cosechay la rentabilidad del ru-
bro a pesar de sus exigencias. “Los primeros tiempos me
gustaba como adorno de jardin; luego fui descubriendo
la capacidad real de la planta, sus variedades y todo lo
referente al cultivo, lo que me motivé a emprender el
negocio -en compafia de mis hermanos- en busca de ge-
nerar nuevas oportunidades y mayores beneficios eco-
némicos”, explico el agricultor.
Hoy ya consolidado en la zona, “El paraiso de las =»




frutillas”, nombre que lleva el emprendimiento, ofrece
al publico un alimento de calidad cuyo secreto radica
en la aplicacién de tecnologias apropiadas e innovado-
ras para aprovechar al maximo las bondades de esta
fruta, permitiendo productos de calidad, optimizando
costos y recursos.

Uno de los métodos de cultivo que implementa esta fa-
milia de productores es la plantacién semihidropdnica,
es decir, el cultivo se realiza en un entorno controlado
y protegido, capaz de reducir la incidencia de plagas y
otras enfermedades.

En el sistema semihidropdnico la frutilla se produce en
sustrato, en bolsas llamadas Slab, Habitualmente utiliza
sustrato a base de cascarilla de arroz quemada, pero los
de Amarilla aprovechan residuos de yerba mate quema-
do adquirido de un secadero de yerba de la regién, que
segln ellos cumple la misma funcién. Esto constituye el
50%, la otra mitad se completa con mantillo de monte,
humus de lombriz y fertilizantes quimicos. El plastico
lleva incorporado una cinta de goteo a través de la cual
provee agua Y fertilizaciéon. También las bolsas llevan
incorporada cinta de goteo, que permite el suministro
aguay fertilizantes a las plantas.

Segln menciond Wilson, este método de cultivo brinda
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Amarilla,
productor
de frutillas.

mejores condiciones paralalabor de
los trabajadores y se logra cosechar
el 100% de la fruta con 6ptima cali-
dad.

“Siempre buscamos enriquecer la
produccién e incorporar mas tec-
nologia con el propdsito de elevar
el rendimiento de la cosecha y tra-
bajar mas cémodamente. Obser-
vamos este modelo que es muy
utilizado en paises del Asiay lo apli-
camos”, preciso.

Comenté que la inversién en in-
fraestructura de invernadero se re-
cuperaenun ano. Muchas partes de
la infraestructura e insumos, como
la madera para la estructura del ca-
ballete donde posan los plasticos, y
el sustrato son elaborados en la fin-
ca. Esto les permite optimizar cos-
tosy lograr renta.

La familia Amarilla dispone actual-
mente en su produccion de las va-
riedades Festival y Dover, contando
con aproximadamente 16.000 plan-
tas. La Dover permite un rendimien-
to de entre 400 y 600 gramos por
planta y la Festival estd dando de
800 a 1.000 gramos. La produccién
por planta es durante toda la época
que va desde mayo hasta fines de se-
tiembre habitualmente.

El Paraiso de las Frutillas comer-
cializa sus cosechas en el departa-
mento de Itapula, preferentemente
a las confiterias y reposterias de la
region. “Nuestros clientes valoran la
calidad de nuestras frutas, que por
si hacen su propio marketing con la
promocién de los propios clientes”,
destacd Wilson.
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Feria atipica

a Asociacion de Productores de Frutilla y Afines de

Estanzuelay la Asociacion de Frutilleros Areglieios
y Afines, vienen ofreciendo al publico lo mejor de sus co-
sechas y derivados, en una feria atipica impuesta por la
pandemia.
Los locales cuentan con todos los protocolos estable-
cidos por el Ministerio de Salud Publico y Bienestar
Social. Las expectativas persisten, aunque los resulta-
dos estan lejos de las épocas normales, considerando la
situacion de pandemia, informé Carlos Quintana, refe-
rente en la produccién de frutillas.
Este productor recibié a Campo Agropecuario Multi-
media en su finca ubicada en la compania Estanzuela
en Itaugua, para dar a conocer el proceso de trabajo a
la hora de cultivar y cosechar, las complicaciones a las
gue se enfrenta y de dénde viene su pasién por este ali-
mento en particular.
En primer término, Carlos indicé que la produccién de
frutillas en su familia se remonta al afio 1930 con sus
abuelos, quienes desde aquel entonces marcaron la hoja
derutay pautas a seguir para las préximas generaciones,
qgue hasta hoy dia mantienen la tradicion viva y utilizan
lo aprendido de modo a generar ingresos y contribuir al

_—

Carlos Quintana,
referente en la
produccion de
frutillas.

sustento diario del hogar, una tarea
compleja que requiere resiliencia y
perseverancia para hacer frente a
las situaciones adversas vy altibajos
propios del rubro.
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Porque los nuevos tiempos exigen adaptarse a los
cambios y brindar valores agregados al producto, Car-
los sostuvo que en la actualidad resulta clave diver-
sificar la produccién de frutillas incorporando otras
variedades ademas de la Dover (la mas rentable hasta
el momento) y la Sweet Charlie, a fin de ingresar al
mercado con buena calidad y en busca de satisfacer
las necesidades del consumidor.

La familia Quintana cuenta con otras variedades en
su finca tales como: la Early Brite y el Camino Real.
Asimismo, al igual que otros agricultores de la zona
también estan experimentando el cultivo una nueva
variedad denominada “Darbo Prim”, de caracteristica
mas alargada y mayor tamafo, la cual otorga un ren-
dimiento superior a la Sweet Charlie, y seglin estiman
dado su potencial y resistencia a 4caros y enfermeda-
des, podria situarse entre las favoritas para la produc-
cién enun futuro.

Respecto al cultivo de frutillas en general, el proce-
so consta de dos etapas: la primera es la vegetativa
que va de octubre a marzo, lapso en que la planta
madre se multiplica; y posteriormente la etapa pro-
ductiva, que se da en sintonia con el invierno pues
cuando la temperatura va bajando se producen los
frutos de calidad.
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COSECHA 2020 VIGENTE

“La cosecha del 2020 se esta desa-
rrollando de forma satisfactoria”,
manifesté Carlos Quintana, y aun-
que la sequia presenté ciertas com-
plicaciones, en cuanto al tiempo de
maduracion de la fruta, finalmente
se obtuvieron resultados positivos
queyaestan alavista. En ocasiones
el déficit hidrico, las plagas, enfer-
medades y otros factores impiden
el 6ptimo desarrollo de la planta,
por lo que se recomienda un mane-
jo apropiado para sacarle provecho
en términos de rentabilidad. En
caso de no brindarle los cuidados
necesarios se puede obtener un
producto acido, pobre en sabor y
sinfirmeza. CA
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Incrementa previsiones de cosecha de USA Mas produccién y mas stock
| USDA en su informe de agosto estimo las existencias globales de la | USDA estimé la cosecha mundial el USDA
soja de la Campana 2019/2020 en 95,85 millones de toneladas, por de- de maiz en 1171,03 millones de toneladas,

bajo de los 99,67 de lo estimado en julio. Asimismo elevo las importaciones por encima de los 1163,21 millones del informe

chinas de poroto de soja de 96 a 98 millones de toneladas. de julio. Las existencias finales, en tanto, fueron
proyectadas en 317,46 millones de toneladas,

_ Campafa 2020/2021. EIUSDA estimé la produccién mundial en 370,40 frente a los 315,04 millones del mes pasado y a

millones de toneladas, por encima de los 362,52 millones del informe de ju- los 319,40 millones previstos por los privados.

lio. Las existencias finales, en tanto, fueron proyectadas en 95,36 millones Para Estados Unidos proyectd un récord histé-
de toneladas, frente a los 95,08 millones del mes pasado y a los 98 millones rico de cosecha de maiz para la nueva campa-
previstos por los privados. fa en 388,08 millones de toneladas, volumen

La nueva cosecha estadounidense de soja fue proyectada por el USDA en que superd los 381,02 millones previstos en

120,42 millones de toneladas, por encima de los 112,54 millones estimados julio y los 385,51 millones calculados por los

en el informe de julio y de los 115,94 millones previstos calculados por los privados en la previa del trabajo oficial. Este

operadores. Dicho incrementd se sustenté en un rinde promedio nacional salto fue la consecuencia de un rinde promedio

que tras los relevamientos de campo ahora fue calculado en un récord de proyectado ahora por el organismo en 114,11

35,84 quintales por hectarea, que refleja la bonanza climatica que acompa- quintales por hectarea (también récord), fren-

Aé los cultivos desde el inicio de las siembras y que superé los 33,49 quin- te alos 112,04 quintales del reporte anteriory

tales del mes pasado y los 34,43 quintales previstos por los privados en la de los 113,29 quintales previstos en promedio

previa del trabajo oficial. por los operadores.

Acerca de Sudamérica, el USDA mantuvo sin cambios sus previsiones para Al igual que en el caso de la soja, el USDA reflejé

las cosechas de soja en Brasil y en la Argentina, en 131y en 53,50 millones en su informe las buenas condiciones climaticas

de toneladas, pero las exportaciones de poroto de soja fueron elevadas de que vienen acompanando al maiz, que ya esta a

83 a84yde 6,50 a7,50 millones de toneladas, respectivamente. un mes del inicio de la cosecha.

Las importaciones de China, que necesita recomponer sus existencias por- El organismo calculd las existencias finales de

cinas tras el impacto de la fiebre africana, fueron elevadas por el USDA de maiz en 70,01 millones de toneladas, por encima

96 al récord de 99 millones de toneladas. de los 67,26 millones de julio, pero por debajo

Cotizaciones en Chicago (28-08-20)

US$/t Mes US$/t  Mes
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de los 71,73 millones estimados por los operado-
res. Acerca de Sudamérica, el USDA mantuvo sin
cambios sus proyecciones para las cosechas de
maiz en Brasil y en la Argentina, en 107 y en 50
millones de toneladas, lo mismo ocurrié con las
exportaciones, que quedaron en 38 y en 34 millo-
nes, respectivamente.

En cuanto a Ucrania, el cuarto gran jugador de
la oferta mundial de maiz, el USDA elevd su
previsidon de cosecha de 39 a 39,50 millones de
toneladas y sus ventas externas, de 33 a 33,50
millones.

Por el lado de la demanda el hecho destacado es el
incremento de las importaciones de la Unién Eu-
ropea, que segun el USDA pasan de 23 a 25 millo-
nes de toneladas, al tiempo que su cosecha baja de
68,30 a 67,80 millones y sus exportaciones, de 4,20
a 3,70 millones.

En el blogue de paises importadores, para México
se mantiene la previsién de demanda en 18,30 mi-
llones de toneladas; para Japon, en 16 millones, y
para Egipto, en 11 millones, en tanto que se elevd
marginalmente la demanda de los paises del Sudes-
te Asiatico, de 17,95 a 18,15 millones.

Pese a la expectativa del mercado por mayores
compras chinas, el USDA mantuvo la demanda del
gigante asiatico en 7 millones de toneladas, su co-
secha en 260 millones y sus existencias finales en
194,05 millones.

Maquinas vendidas
Hasta Agosto-2020

Previsiones de baja en produccién global

| USDA estimé la produccion global de trigo de la campaiia 2020/2021

en 766,03 millones de toneladas, por debajo de los 769,31 millones del
informe de julio. Las existencias finales, en tanto, fueron proyectadas en
316,79 millones de toneladas, frente a los 314,84 millones del mes pasado y
alos 315 millones previstos por los privados.
Para Estados Unidos estimé el volumen total de la cosecha de trigo en 50,01
millones de toneladas, por encima de los 49,63 millones del informe anterior
y de los 49,89 millones previstos por los privados. La mejora productiva res-
pondié al incremento del rinde promedio nacional, que pasé de 33,42 a 33,69
quintales por hectarea.
Las existencias finales estadounidenses fueron proyectadas en 25,19 millones
de toneladas, debajo de los 25,65 millones del mes pasado y de los 25,80 mi-
llones previstos por los privados. Asimismo la cosecha de Rusia fue elevada de
76,50 a 78 millones de toneladas y sus exportaciones, de 36 a 37,50 millones.
Para Ucrania el volumen de la cosecha fue incrementado de 26,50 a 27 millo-
nes de toneladas y el de sus ventas externas, de 17,50 a 18 millones.
A la Unién Europea la cosecha fue ajustada de 139,50 a 135,50 millones de
toneladas; sus exportaciones reducidas de 27 a 25,50 millones, y sus impor-
taciones sostenidas en 5,50 millones. Asimismo la produccién de Canada fue
sostenida en 34 millones de toneladas y sus exportaciones, en 24,50 millones.
Para el hemisferio Sur, la cosecha y las exportaciones de Australia fueron
mantenidas sin cambios, en 26 y en 17,50 millones de toneladas. Para Sud-
américa, para la Argentina se ajusto el volumen de la cosecha, de 21 a 20,50
millones de toneladas, y el de las exportaciones, de 14,50 a 14 millones. La
demanda de Brasil fue recortada de 7,10 a 6,60 millones de toneladas y su
cosecha, elevada de 5,70 a 6,80 millones.

Tractores: continlda la buena venta

Tractores

John Deere
Massey Ferguson
Valtra

New Holland
Case

Lovol

LS

Mahindra

Total
Cosechadoras
John Deere
New Holland
Case

Massey Ferguson
CLAAS
Total

393
208

iy

SRl

Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

| cierre del octavo mes del ano hay

buena venta de los tractores, llegd a
906 unidades vendidas. Esta cifra supera
a la cantidad de tractores vendidos hasta
agosto del 2019 cuando se comercializaron
889 tractores, seguin los datos de Camara de
Automotores y Maquinarias (Cadam). Los
Ultimos meses se muestran muy positivos
en la comercializacion de tractores. La caida
que sufrié en los meses de marzo y abril fue
desestimada totalmente entre los meses de
julioy agosto cuando se vendieron 163y 150
unidades respectivamente.
La venta de cosechadoras mantiene las bajas
ventas, considerando los primeros meses del

ano en curso. Hasta agosto del 2020 se ven-
dieron 120 unidades.

Las preferencias en cuanto a marcas siguen
en este orden. En tractores John Deere ocu-
pa el primer lugar con el 43% de las ventas,
en segundo lugar Massey Ferguson con el
23% del mercado y en tercer lugar esta Val-
tra con el 13% de las ventas, con dos conce-
sionarias que actualmente tiene en Paraguay
Rieder & Cia. y Cotripar.

En cosechadoras John Deere tiene el 40%
del mercado, en segundo lugar estd New Ho-
lland con 27% del mercado y en tercer lugar
en preferencias se ubica Case con el 18% de
las preferencias.
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Corteva realizé segundo
encuentro INTEC con
profesionales el agro

VE F
enero Meloidogyne sp.
Nemotodos de los agallos

André Zabini, director técnico de la firma Agronémico S.A.

orteva Agriscience organizé la 2° Edicién del Explicé que los principales géneros

Encuentro de Innovacion y Tecnologia (INTEC) de nematodos que afectan a los cul-

en forma virtual, con el objetivo de ofrecer a los tivos de cereales y oleaginosas en
profesionales referentes que asesoran y gerencian ac- Paraguay son Meloidogyne, Pratylen-
tividades agricolas en Paraguay informaciones precisas chus, Helicotylenchus, Scutellonema y
sobre el manejo de los cultivos y el control de las princi- Heterodera (quiste). Pese a que son
pales enfermedades que los atacan con insistencia. organismos de dificil identificacién, el
Segun, el comunicado de prensa de Corteva, durante el andlisis laboratorial es necesario para
evento virtual varios referentes expusieron estrategias su control y la definicion del manejo.
y recomendaciones Utiles para que los agroinfluenciado- La recomendacion del profesional
res puedan implementarlas a nivel de campo. fue buscar la integraciéon de méto-
Considerando el impedimento que existe de desarrollar dos (genético, cultural, tratamien-
una jornada en forma presencial, en la apertura oficial tos biolégicos y quimicos), la co-
del encuentro virtual Jorge Grenno, gerente de Marke- rreccién del suelo y el aumento de
ting en Proteccién de Cultivos de Corteva Agriscience la materia orgdnica, a fin de favore-
Paraguay, valoro la participacion de los interesados. “La cer alaplantaenla convivencia con
idea es traer innovaciones y dar un valor agregado al dia los nematodos.
a dia de nuestra profesion”, agregé. A su turno, Josemar Foresti, res-
El Ing. Agr. André Zabini, director técnico de la firma ponsable del programa de Corteva
Agrondémico S.A., explico sobre la ocurrencia y el mane- Agriscience en la seleccién de nue-
jo de los nematodos en los cultivos de soja, maiz y trigo vas tecnologias para el control de
dentro de nuestro pais. “Los nematodos son un proble- plagas de maiz y soja, hablé sobre
ma para la agricultura, pero en los ultimos afos en Pa- el manejo de la cigarrita (Dalbulus
raguay se nota un avance importante de la presencia de maidis). Para minimizar las pérdidas
estos”, sefalo el profesional. en los cultivos, se recomendé elimi-
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Jorge Grenno, gerente de Marketing en Proteccion

de Cultivos de Corteva Agriscience Paraguay.
nar el maiz guacho, con lo cual se reduce la poblacién
de la cigarritay las plantas infectadas.
Explicé que dentro del proceso de control de la enfer-
medad se destacan el tratamiento de semillas y la apli-
caciéon de insecticidas hasta que el maiz alcance las diez
hojas. Ademas, inst6 a reducir la ventana de siembra y
aplicar los insecticidas en el borde del cultivo.
Por su parte, la Ing. Agr. Bianca Romualdo, lider de Tra-
tamiento de Semillas de Corteva Agriscience, presento
a Dermacor, un tratamiento de semillas lanzado por la
compaiiia que combina la tecnologia Bt. Se caracteri-
za por el control de plagas del suelo y foliares iniciales,
ademas de poseer una excelente residualidad y trans-
locacion via xilema.
Entre sus beneficios, mencioné que el nuevo tratamien-
to de semillas se destaca por mantener el stand de plan-
tasy el rapido establecimiento del cultivo.
Por ultimo, el Dr. Marcelo Canteri, profesor de la Uni-
versidad Estatal de Londrina (Brasil) y miembro de la
Red Antirroya del Consfit, dio a conocer los principa-
les grupos quimicos que pueden ser utilizados para el

consércio Antiferrugem

—

woena piblco-privada no combate 4 lerugem asdtica da wja

2019/20 - Guaravera

Josemar Foresti, responsable del
programa de Corteva Agriscience.

manejo de enfermedades de soja,
como la roya, mancha blanca, en-
tre otras. Los mas destacados son:
benzimidazol, fenilpiridinilamina,
estrobilurinas, morfolinas y car-
boxamidas.

Para hacer un control quimico en
forma eficiente y sin riesgos en un
escenarioderesistencia, el disertan-
teinsistid enrealizar unintervalo de
aplicaciones de 15 dias o menos. En
cuanto a los productos, resalté que
es necesario combinar los grupos
quimicos y establecer una rotacién
con otros elementos. “Estas estrate-
gias daran resultados positivos, van
a incrementar los porcentajes de
control de enfermedades y la pro-
ductividad”, concluyé Canteri.

Al final del encuentro técnico,
Claudio Gaitan, Lider de Negocios
de Corteva Agriscience Paraguay,
agradecio la colaboracion de los di-
sertantesy participantes, pese al es-
cenario vivido a raiz de la pandemia
del coronavirus. “Hemos logrado
consolidar unimportante grupo téc-
nico y queremos seguir trabajando
enel INTEC”, puntualizé. CA

Marcelo Canteri, profesor de la
Universidad Estatal de Londrina.




Tecnomyl impulsa
campana de proteccion
de cultivos para el
desarrollo social

Grupo Sarabia impulsa una campaia de concien-

ciacién en la proteccién de cultivos, en el marco
del ano internacional de la sanidad vegetal declarado
por la Organizacién de las Naciones Unidas para la Agri-
cultura y la Alimentacion (FAO) y la Convencién Inter-
nacional de Proteccion Fitosanitaria. La iniciativa busca
concientizar de como éstas iniciativas pueden ayudar a
erradicar el hambre, reducir la pobreza, proteger el am-

I a industria de defensivos agricolas Tecnomyl del

biente e impulsar el desarrollo econémico.

El gerente de Marketing de Tecnomyl Paraguay, Walmor
Roim, destacé que por medio de la campana denomina-
da “La proteccion de sus cultivos en nuestras manos’,
Tecnomyl demuestra su compromiso con la agriculturay
con la produccién de alimentos de manera sostenible, por
medio de soluciones menos impactantes sobre la salud

humana, la sanidad animal y la integridad del ambiente.
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GENTILEZA

“Tecnomyl participa activamente
en el sector agricola desarrollando,
produciendo y comercializando so-
luciones en proteccion de cultivos
y nutricién vegetal, para brindar a
los agricultores las soluciones mas
modernas(...) Esto, siempre con la
preocupacién de traer al campo
productos menos agresivos para las
personas y para la naturaleza. Pro-
veer soluciones sostenibles y mo-
dernas forma parte de nuestro ADN
como empresa’indicé el gerente de
Tecnomyl, Walmor Roim.

El gerente, detall6 que Tecnomyl
recibié autorizacion de la FAO para
adherirse a la campaiia en Paraguay,

Www.campoagropecuario.com.py
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Boliviay Brasil, paises donde comercializa las soluciones
que produce, pudiendo insertar el sello de lacampana en
sus materiales publicitarios.

“Estamos desarrollando una campafa a nivel na-
cional denominada La proteccién de sus cultivos en
nuestras manos. Por medio de esta, presentamos el
compromiso de Tecnomyl con la agricultura y pro-
duccién de alimentos de forma segura y sostenible.
El mensaje principal es que Tecnomyl se reafirma en
su compromiso con el hombre del campo, trayendo
soluciones mas innovadoras para promover la segu-
ridad alimentaria”, senalé.

Tecnomyl, como lider de la industria paraguaya de pro-
teccion de cultivos, adhiere plenamente a esta iniciativa.
Con sus productos (lideres de linea en calidad) contri-
buye a una agricultura sustentable que ayuda a generar
la alimentacidn, la proteccién y la energia que el mundo
necesita en estos momentos. Porque hoy, proteger a las
plantas es proteger la vida.

Con esta campania, se apunta a crear conciencia sobre la
importancia de las plantas sanas para alcanzar los obje-
tivos de la Agenda 2030 para el Desarrollo Sostenible;
destacando el impacto de la sanidad vegetal en la segu-
ridad alimentariay las funciones ecosistémicas, compar-
tiendo las mejores practicas para mantener las plantas
sanas al mismo tiempo que se protege el ambiente.

LA CAMPANA A NIVEL MUNDIAL

La Organizacién de las Naciones Unidas para la Agri-
cultura y la Alimentacion (FAO) y la Convencion In-
ternacional de Proteccién Fitosanitaria son los impul-
sores de la campafia “La proteccion de sus cultivos en
nuestras manos” que le tiene a Tecnomyl como repre-
sentante local. Segun los datos de la FAQ, las plantas
constituyen el 80% de los alimentos que comemos y
producen el 98% del oxigeno que respiramos. Sin em-

{if) ftecnomyl

bargo, ademas de tener que enfren-
tar los retos derivados de la degra-
dacion del ambiente y del cambio
climatico, se enfrentan también a
amenazas constantes y crecientes
de plagas y enfermedades.

Cada afo, hasta un 40% de los culti-
vos alimentarios del mundo se pier-
den a causa de plagas y enfermeda-
des de las plantas. En el comercio
agricola, esto provoca pérdidas
anuales de mas de 220.000 millones
de dolares, provocando que millo-
nes de personas padezcan hambre.
La agricultura es la principal fuente
de ingresos de las comunidades ru-
rales pobres, por lo que las medidas
de promocion de la sanidad vegetal
son fundamentales para alcanzar un
desarrollo sostenible.

Al prevenir la propagaciény laintro-
duccién de plagas en nuevas zonas,
tanto los gobiernos como los agri-
cultoresy otros actores de lacadena
alimentaria pueden ahorrar miles de
millones de ddlares y garantizar el
acceso a alimentos de calidad.
Mantener las plantas o los pro-
ductos vegetales libres de plagas
y enfermedades ayuda ademas a
facilitar el comercio y garantizar el
acceso a los mercados, en especial
para los paises en desarrollo. Para
ello, es importante reforzar la ad-
hesion a los reglamentos y normas
fitosanitarias armonizados a nivel
internacional. Y al combatir las pla-
gas y enfermedades, los agriculto-
res deberian adoptar (y los respon-
sables de las politicas productivas
fomentar) el uso de métodos res-
petuosos con el ambiente (como el
manejo integrado de plagas), para
ayudar a mantener las plantas sa-
nas al mismo tiempo que se protege
el ambiente.

Tecnomyl, junto con Agrofértil y
Agropecuaria Campos Nuevos, son
empresas pertenecientes al Grupo
Sarabia. Sus directivos José Marcos
Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y An-
tonio Sarabia participan activamen-
te en acciones de Responsabilidad
Social; fomentando actividades en
favor de sus colaboradores, de los
sectores vulnerables de la sociedad
y del cuidado del ambiente. CA
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Glymax concreta
allanza con AgBiTech

Glymax O AgBiTech

Prosencia fugrte on el campo

ALIANZA CON LA EMPRESA
ESPECIALISTA EN BIOINSECTICIDAS
TRAE LO MEJOR DE LA CIENCIA

AL PARAGUAY.

i

S Produccidn o

<2 20 afios de ciencia e inversién en el sector

o Asistencia técnica en el campo

lymax anuncia alianza con AgBiTech, la mayor
G fabricante mundial de baculovirus. La linea de
bioinsecticidas de la empresa australo-esta-
dounidense se distribuira exclusivamente en todo Para-
guay de la mano de esta compafiia nacional.
AgBiTech es el lider mundial en este segmento de pro-
ductos biolégicos y con esta alianza, los agricultores
clientes de Glymax podran obtener una mayor eficiencia
enel manejo de las orugas, mediante el uso de productos
gue presentan un modo de accion diferenciado, amplio
espectro de control y gran efecto residual.
En la zafra 2019/20, AgBiTech tomé el liderazgo en el
mercado de baculovirus para orugas de soja en Brasil,
moviendo el 17% de las ventas de la categoria, segiin da-
tos publicados por Spark Consultoria Estratégica.
En tan solo dos anos en el mercado brasilefo, la empresa
crecié 323% y sus productos ya se utilizan en mas de 2 mi-
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Ciencia para una agricultura viahle

La fabrica de baculovirus mas grande del mundo:
1 gran escala con alta calidad

llones de hectéreas, lo que demuestra la confianza que los
agricultores han depositado en los productos AgBiTech, que
siguen estrictos estandares de calidad y se someten a vali-
dacion técnica de importantes institutos de investigacion.
La alianza Glymax y AgBiTech representa la fuerte ten-
dencia del mercado para la agricultura paraguaya, que
es la busqueda de soluciones biolégicas efectivas, segu-
rasy rentables para el agricultor.

Asi como en Brasil, Glymax confia en la rapida adopcién
del uso de los bioinsecticidas de AgBiTech en Paraguay.
En esta zafra 2020/21, Glymax comercializara el pro-
ducto SURTIVO SOJA, un producto a base de mezclas
de baculovirus en suspension concentrada que controla
3 tipos de orugas en la soja.

Glymax invita a que estén atentos a las redes sociales
para conocer mas sobre la empresa AgBiTech, asi como
los beneficios del producto SURTIVO SOJA. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Agromarketing, informacion
precisa para una decisidon correcta

gromarkenting es una consultora que se dedica
A a brindar informaciones a los diferentes acto-
res del agronegocios. Arrancé en el 2008 y ac-
tualmente dispone de varios productos que permiten a

las empresas y a las personas interesadas a realizar las
proyecciones mas precisas de sus actividades en el sec-

tor de agronegocios.

La firma dispone de una amplia gama de servicios como:
Evaluacién del Potencial del Sector Agricola a través de
estudios del Mercado, en donde se recolectan los datos,
se analizan y se procesan. La informacién se disponibi-
liza con Plataformas digitales dindmicas para el mane-
jo de Informaciones del sector Agro, adaptadas a cada
necesidad; Conocimiento del mercado de insumos para

planificar y proyectar estrategias de comercializacién;
Identificaciéon, Andlisis y Cuantificacion de Cultivos

Agricolas y su entorno y una Gran Base de Datos (Big

Data) del sector Agro para latoma de decisiones.

ElIng. Agr. Gaspar Agliero, directivoy fundador de Agro-
marketing, informé que la consultora dispone de diver-
sas herramientas, que le permite procesar informacion
para ofrecer a los usuarios datos reales y precisos para
establecer las estrategias para la toma de decisiones.
Comenté que desde hace unos afios incorporaron la tec-

nologia al Servicio, a través de plataformas digitales que

permite la informatizacién, automatizacion y digitaliza-
cion de lainformacién que se dispone para a los clientes.
“Esto implica que hoy el cliente puede tener en su panta-

llay en su teléfono toda lainformacién que brindamos, o

todo el estudio que hacemos”, resalto.

Mencioné que este servicio permite gestionar la infor-
macion, con filtros, tableros dindmicos, que son adapta-
bles y que los clientes pueden manejar de acuerdo a la
necesidad de la informacion. Es un servicio adaptado a
las necesidades actuales.

Comenté que la consultora cuenta con una clientela forma-
dadesde hace varios aios. Asimismo laempresa va incorpo-
rando nuevos servicios de acuerdo a los tiempos actuales.

SERVICIOS Y PRODUCTOS

Los servicios de Agromarketing son personalizados.
Una vez realizada la solicitud, la empresa habilita una
contrasefa al solicitante, a través de la cual puede ac-
ceder directamente y gestionar toda la informacion que
requiera. Esto es posible a través de una suscripcion que
generalmente es anual.

“Difundimos nuestros servicios a través de las redes socia-
les, mailing y demo de los productos, donde ellos pueden
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acceder durante un plazo de 10 a15
dias, para que puedan evaluar esa pla-
taforma o esos productos y posterior-
mente solicitar el servicio, sea por co-
rreo, whatsapp o teléfono”, comento.

AGROMARKETING DISPONE
DE CUATRO PRODUCTOS
PRINCIPALES Y DOS EN
DESARROLLO:

_ INFOMAP. A través del cual ofre-
ce informacion de los componentes

Www.campoagropecuario.com.py



de la produccion: ;Qué insumos ingresan o componen el
mercado de produccion agricola?.

_ SIMA. Es la informacion del uso y los servicios de los
componentes de la produccién. ;Cémo se usa?, ;Qué re-
sultados o nivel de satisfaccion ?.

_ SILCA. Con esta se tiene la informaciéon donde se
usan los componentes de la produccién, dénde se ubica
la produccién. La identificacion, cuantificaciéon y segui-
miento con la tecnologia GIS de imagenes de satélites e
indices analiticos

_ SILPA. Informacién de quienes son los usuarios de
la produccién. Es la cuantificacion de quienes estan ac-
tuando en los diferentes cultivos, en las diferentes re-
giones, ya sea unidades de produccién, de acopio, o uni-
dades comerciales.

El ingeniero Agliero explicdé que Agromarketing también
esta desarrollando nuevos productos, como el INFOFIN-

CA, que es un andlisis geografico con imagenes de la finca este servicio. También nos gustaria
individual, a través de una plataforma incorporada de Euro- anunciar que estamos con alianzas
pa. Permite un analisis mas detallado de los cultivos, ver las estratégicas para potenciar y am-
practicas agricolas, entre otros datos. “ Todo eso ofrece este pliar nuestra cobertura a nivel pais
servicio para actuar con mayor precision’, resalto. e internacionalmente. En préximos
Igualmente estd en desarrollo un servicio de una Pla- articulos iremos anunciando las no-
taforma de Gestién Territorial que implica evaluacién vedades y también realizar Demos
del territorio ya sea econdmica (Valoraciones de pro- de nuestras plataformas para que
piedades) y Ambiental (Licencias y gestion Ambien- vean su forma de uso y las informa-
tal). "Consideramos que en breve estaremos lanzando ciones que contienen". CA

-~ Nuevas formulas Premium Mix + Magnesil.

Potencia y rentahilidad para sus cultivos con la calidad internacional de Bunge.

rldesign

n Siganos en Facebook e Instagram en agro.expertos.Bunge

Visite también www.bungeparaguay.com




JOHN DEERE - KUROSU & CIA.
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Felipe Klemann

La Feria Original Virtual John Deere con Kurosu & Cia. en su forma-
to digital, demostré que la distancia no constituye una barrera para
llegar hasta los clientes con capacitaciones sobre la amplia gama de
productos disponibles, ofertas y promociones exclusivas. El encuentro
online se desarrolld del 10 al 14 de agosto fue mas que exitoso.

o en vano los expertos ligados al sector produc- nidades igualmente interesantes. En
N tivo coinciden en que la agricultura y la ganade- este sentido, la Feria Original John
ria son los pilares claves para el resurgimiento Deere con Kurosu & Cia. llegé hasta
de la economia a nivel local e internacional, ya que las sus clientes a través de un formato
actividades del campo siguen mas activas que nunca ha- diferente acorde a la coyuntura ac-
ciendo frente a un escenario complejo pero con oportu- tual, ofreciendo a lo largo de una
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semana diversos encuentros online donde fueron ex-
puestas las principales novedades en cuanto alalinea de
productos, descuentos exclusivos y ofertas en sintonia
con el evento. Asimismo, la feria brindé la posibilidad
de acceder a nuevos conocimientos mediante charlas a
cargo de un equipo de profesionales altamente capaci-
tado, que desarrollé varios temas Utiles para el produc-
tor presentando todo tipo de herramientas innovadoras
enfocadas a alivianar el trabajo, ahorrar costos y elevar
la eficiencia operativa para obtener mayores beneficios
econdémicos.

Basilio Ramirez, Director Comercial de Kurosu & Cia.,
evalud la experiencia como un acontecimiento impor-
tante, que ha permitido lograr un contacto mas cercano
con el publico, dadas las facilidades que proporciona la
tecnologia en cuanto al alcance y la comodidad de poder
seguir el evento en tiempo real desde cualquier lugar. Si
bien la feria presencial retine un promedio de 500 a 600
personas, los nimeros de la edicién 2020 superaron las
expectativas iniciales tras la amplia repercusion y el ni-
vel de interacciones registradas en las plataformas digi-
tales. La idea consistia en adaptar el formato tradicional
al virtual, por lo que un punto destacado -al igual que
afos anteriores- gird en torno a los descuentos, algo que
segln menciona el ejecutivo contindan vigentes y de-
pendiendo del rubro (repuestos, lubricantes, asistencia
técnica, maquinarias, etc.), los clientes podran encontrar
rebajas de hasta el 40%. Asimismo, estas tarifas promo-
cionales validas durante todo el mes de agosto abarcan
la linea de cosechadoras (de cara a la nueva cosecha),
tractores, plantadoras, entre otros, ademas de impor-
tantes bonos de fabrica y condiciones especiales para
incentivar las ventas.

En cuanto a la concrecién de negocios, Basilio sostuvo
que como era de esperar la crisis sanitaria, sumada a
las dificultades propias del agro, impacté en la dindmi-
ca del mercado mermando en cierta medida la deman-
da respecto a otros afos, pero a pesar de ello el flujo de
ventas se mantiene dentro del rango normal y la compa-
fia visualizé optimismo lo que resta del 2020, mas aln
considerando factores como la buena cosecha de maiz
y el inicio de la siembra de soja. Para acompafar mejor
los desafios del campo, la Feria Original John Deere dio
a conocer novedades y lanzamientos que incluyen nue-
vas series de cosechadoras, tractores, pulverizadores y
varias herramientas para potenciar el rendimiento de la
produccién.

John Deere y Kurosu & Cia. reafirman el compromiso
con sus clientes, apostando a la capacitacion y sobre
todo dando especial énfasis a la innovacién con el obje-
tivo de acompanar el crecimiento del productor en cada
etapa. La Feria Original Virtual John Deere con Kurosu
& Cia. constituye uno de los principales puntos de cone-
xiény vidriera de las tendencias de laindustria, que cada
ano presenta un sinfin de opciones que permiten man-
tenerse a la vanguardia y a la altura de las expectativas.
“Agradecemos a nuestro equipo que se prepar6 para

Basilio Ramirez

Basilio
Ramirez,
Director
Comercial de
Kurosu & Cia.

llevar a cabo los encuentros virtua-
les y a las personas que acompa-
naron el evento desde el principio;
no obstante, los invitamos a seguir
utilizando las distintas plataformas
digitales para estar conectados per-
manentemente. La Feria Original, en
formato virtual, fue una experiencia
nueva y muy provechosa tanto para
nosotros como para los clientes”,
puntualizé Basilio Ramirez.

La Feria Original Virtual John Deere
Kurosu & Cia. arranco el 10 de agos-
to, con las palabras de bienvenida
de Pablo Benitez, Director de Mar-
keting de Kurosu & Cia. La apertura
oficial estuvo a cargo de Jaime Kuro-
su, Director Presidente de Kurosu &
Cia., quien informé sobre las princi-
pales novedades de la feriay destacé
la nueva oficina corporativa de Kuro-
su & Cia. en Katueté, Canindeyu.

Seguidamente, Antonio Carrere, Di-
rector de Ventas John Deere para
América Latina, destacé la impor-
tancia del agro en estos momentos
de pandemia, en generar granos y
otras proteinas para que no falte lo
esencial, el alimento para el mundo
entero. >

Pablo Benitez,
Director de
Marketing de
Kurosu & Cia.
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Destaco el trabajo del productor paraguayo para produ-
cir alimentos y proveer al mundo. “Nosotros como John
Deere vemos que la demanda por los productos que us-
tedes producen en Paraguay va a continuar en alza en
el corto, mediano y largo plazo. Entonces vemos como
una gran oportunidad la inversién en agricultura, por la
fuerte demanda que va a continuar existiendo por parte
de Asia, por lo que ustedes producen’, dijo.

Resalté que la compaiiia entiende que los productores
paraguayos Yy latinoamericanos enfrentan desafios, en
cuanto a su eficiencia y rentabilidad, y que la oportuni-
dad de utilizar tecnologia como una herramienta de ges-
tién para su negocio, su empresay su produccion.
Resalté que John Deere esta haciendo una fuerte apues-
tay hace mas de 25 afos viene avanzando en tecnologia
de las maquinas, sean: tractores, pulverizadores, todas
autopropulsados, incluyendo a las sembradoras, que
junto con el tractor John Deere generan informacion y
oportunidades de gestién en vivo y en directo, para cada
uno de los productores. “Esto hace la diferencia con los
competidores, ya que el productor necesita tomar de-
cisiones a medida que estd sembrando, no después. La
oportunidad que tiene nuestras maquinas de generar
informacion es para que ayude en la gestion de cada uno
de ustedes”, dijo.

Destacé como gran lanzamiento de John Deere a la co-
sechadoras S700, la mas avanzada, que se autoregula a
medida que avanza en la colectaEs una maquina con
inteligencia artificial,que va permitiendo la autorregula-
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Director de
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cion. Lo mismo los pulverizadores de
la nueva serie M4000, con inteligen-
cia artificial, con mas de 400 censo-
res en la maquina, permitiendo la
mejor utilizacion del fertilizante o
el defensivo agricola, para de nuevo
permitir la mayor eficiencia”.
Ademas de la tecnologia destaco el
esfuerzo de Kurosu & Cia. y todo su
equipo, con el gran stock de repues-
tos que tienen a disposicién de cada
uno para brindar la confianza abso-
luta, en la siembra, pulverizacién y
cosecha. Al mismo tiempo el taller y
servicio con personal altamente ca-
lificado y entrenado por John Deere
para ofrecer el mejor servicio.

A su turno Roberto Marques, Di-
rector de Ventas de la divisién de
Construccion & Forestal para Amé-
rica Latina, destacé que al igual que
la agricultura, en esta pandemia, el
sector de infraestructura, va a se-
guir siendo muy importante a nivel
de Latinoamérica, para poder re-
cuperar de manera mas rapida su
economia a través de inversiones en
infraestructura, al tiempo de agra-
decer a Kurosu & Cia.

“Creemos firmemente en la recu-
peracién de Paraguay después de la
pandemia. Con Kurosu & Cia. segui-
mos esforzandonos. En estos tiem-
pos dificiles estamos buscando una
manera de conectarnos a las perso-
nas, y a partir de alli nacieron mu-
chas herramientas. Mientras tanto,
John Deere Conecta es un centro de
contenido, donde se conecta lo vir-
tual con lo real y permite al cliente
interactuar con todo el sistema John
Deere, para conocer nuestros equi-
pos y nuestras soluciones. Entonces
ha sido un momento muy importan-
te de nuestro desarrollo muy rapido,
de esas herramientas para apoyar y
eso va también para construccién,
porque Kurosu & Cia. sigue con su
equipo de construccion, asi como
agricola.

Www.campoagropecuario.com.py
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Roberto
CAPACITACIONES Marques,
L itaci f tantes. En | . . ) Director de
as capacitaciones fueron constantes. en aprlmerajorna Ventas de la
da, el 10 de agosto, el foco fueron los pulverizadores a car- division de

go de Felipe Klemann, especialista de John Deere y Denis
Vazquez, especialista de Kurosu & Cia.

Asimismo, Elvio Pefa y Jorge Pérez informaron sobre
paquete de soluciones y centro de operaciones respec-
tivamente.

El dia siguiente, fue de la Linea Amarilla, John Deere
Construcciéon. Durante esta jornada, Mario Benitez di-
sert6 sobre los Valores y Beneficios de las Motonivela-
doras John Deere; Marcos Bicudo expuso sobre Solu-
ciones en equipos para la construccién, innovaciones y
tecnologias y Vidal Escobar, hablé de la importancia de
los mantenimientos periodos. Cerré esa jornada Eduar-
do Ayala con la presentacion de las Ventajas y Promo-
ciones Dientes TK 'y Cuchillas Motoniveladoras.

El tercer dia, Felipe Klemann disertd sobre tractores y
plantadoras. Ariel Steimberger explicé sobre Tecnolo-
gias de Agricultura de Precision y Ariel Gonzalez infor-

atro de SD_pn y
0 ot c. 8

Denis Vazquez y Felipe Klemann hablaron de
los pulverizadores en la primera jornada.

Construccion
& Forestal para
América Latina.

Ariel Gonzalez
informo sobre

las Ve

ntajas

y Beneficios

de los

Lubricantes
John Deere.

Ariel Gonzalez
nbe Regional de Repeestos - Kurasu & Cla.

Gare

mo sobre las Ventajas y Beneficios
de los Lubricantes John Deere.

El 13 de agosto empezé la jornada
con Bruno Moro, quien brindé la
charla sobre Valores y Beneficios
de las Cosechadoras John Deere e
informaron sobre las promociones
especiales del dia. Seguidamente
Decio Griep expuso sobre los adi-
tivos y refrigerantes John Deere y
Nataly Gémez orienté sobre la im-
portancia del laboratorio de andlisis
de aceites.

_ Valores y beneficios de las
Cosechadoras John Deere. Bru-
no Moro, especialista de John Deere,
explicéd durante su charla sobre las
caracteristicas, beneficios y noveda-
des de las Cosechadoras.

John Deere de la linea S400 y
S700. En primer lugar hizo énfasis
en la S400, una cosechadora com-
pacta y versatil de facil operacion
con comandos que se adaptan a
todo tipo de terrenos, disefiada es-
pecificamente para campos -como
el paraguayo- que requieren de
mucha tecnologia para asegurar la
calidad de la cosecha; incluye un
sofisticado sistema de limpieza,
rotor con mucha capacidad de pro-
cesamiento, concavos que pueden
ser usados dependiendo del tipo
de cultivo o condiciones de cose-
cha de cada cultivo, 6ptimo radio
de giro que le brinda agilidad y
dado su peso reducido y dimensio-
nes, resulta sencillo de maniobrar.
Por su parte la S700 incorpora in-
teligencia artificial en la cosecha,
es decir, ofrece al operador la po-
sibilidad de personalizar la expe-
riencia de cosecha a través de un
monitor de Gltima generacién =»

i
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e interfaz mas intuitiva semejante a la de un smar-
tphone por la facilidad en el manejo.

Entre las funciones y puntos resaltantes mencioné el
disefio de la cabina, cuyo interior proporciona mayor
espacio y confort; control remoto, que permite el moni-
toreo y ajuste de la cosechadora desde cualquier lugar
con la aplicaciéon MyOperations; ActiveYield (pesaje au-
tomatico en tolva), eliminando la necesidad de realizar
calibraciones manuales y doble pesaje en tolvas; nuevo
sistema de limpieza Dyna-Flo Plus, con zarandas mas
livianas por su hibrido diseiio en aluminio y acero de
alta resistencia; y Combine Advisor y ActiveVision, que
dispone de cdmaras integradas para regulaciones auto-
maticas del equipo y andlisis de la calidad del grano en
tiempo real, independientemente de las condiciones del
cultivo durante la operacion de cosecha.

_ Aditivos y refrigerantes John Deere. Decio Griep,
gerente corporativo de Repuestos de Kurosu & Cia., sere-
firié a la linea de aditivos de John Deere y la amplia gama
de descuentosy ofertas imperdibles en sintonia con la Fe-
ria Original Virtual John Deere-Kurosu & Cia. En cuanto
a mejorador de combustibles, el producto “Fuel Protect”
aumenta la calidad del combustible diésel, reduce las
emisiones, ayuda a prevenir el desgaste de los inyectores,
controla la humedad incrementando la vida de los filtros
y mejora el indice de cetano para un arranque mas rapido,
suave y eficiente. Asimismo, el refrigerante de radiador
“Cool-Gard II", disefiado para preservar el sistema de en-
friamiento y la economia del cliente, otorga control de ca-
vitacién para una mayor duracién de las camisas de cilin-
droy brinda proteccién contra la corrosién y suciedades.

_ Importancia del Laboratorio de Analisis. Nataly
Gomez, analista de Laboratorio de Kurosu & Cia., pro-
fundizé acerca de los servicios de anélisis de aceite como
parte del mantenimiento preventivo a las maquinas de la
linea agricola y de construccién. Se trata de un servicio
ofrecido dentro de los paquetes enfocados a maquinas
John Deere y cualquier sistema lubricado, ya sean equi-
pos industriales o vehiculos livianos, que consiste en el

Decio Griep, gerente corporativo
de Repuestos de Kurosu & Cia.
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Decio Grie 3
Gerente Corporative de Repuestos - Kurosy & Cia, TR
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Bruno Moro
explico

sobre las
caracteristicas,
beneficios y
novedades

de las
Cosechadoras.

Nataly Gémez,
analista de
Laboratorio de

Kurosu & Cia.

Mataly Gomez

monitoreo y evaluacién del compor-
tamiento de una maquina a lo lar-
go de su vida atil. Entre los tipos de
andlisis de aceite que se llevan a cabo
en el laboratorio de Kurosu & Cia. fi-
guran: la deteccién de elementos de
desgaste, aditivos, conteo de parti-
culas y viscosidad. Con el andlisis de
lubricantes se busca reducir los cos-
tos operativos, planificar adecuada-
mente el mantenimiento, prolongar
la vida Util de la maquina y contribuir
a la proteccién de los componentes
de agentes corrosivos.

LINEA AMARILLA

En la jornada dedicada a la Linea
Amarilla, John Deere Construccién,
Mario Benitez, jefe de ventas de
Kurosu & Cia. en el area de cons-
truccion hablé de los beneficios y
valores de las motoniveladoras de
John Deere. Presenté sus ventajas
y caracteristicas, ademas de un poco
de historia sobre la fabricacién de
esta maquinaria que es fundamental
para la construcciéon de caminos.
Cuenta con el sistema de JDLink™, y
herramientas actuales diferenciales
que permite al operador trabajar en
optimas condiciones, entre los mo-
delos que fueron mencionados, co-

Www.campoagropecuario.com.py



mentaron la 620GGP, 622GGP, los mas demandados en el
pais, entre las otras opciones que disponen son la 672GP,
770GP, 870GP, 872 GP, las cuales pueden ser adquiridas
através de una red de financiacién de John Deere Finan-
cial, el cual cuenta con una linea diferente de pago.

_Soluciones en equipos para la construccion. Mar-
cos Bicudo, Gerente de Ventas de Paraguay para la linea
de Construccién, mencioné sobre los ejes fundamenta-
les paralamarcaalacual le denominan Ecosistema John
Deere, los cuales son factores importantes dentro del
negocio, el cual implica atender de la mejor manera po-
sible a los clientes, contando con los mejores productos,
repuestos entre otras soluciones y alianzas, sobre todo
gue la marca cuenta con una red de distribucién de cla-
se mundial que permite brindar los mejores servicios a
los clientes y un equipo de profesionales de primer nivel
gue son importantes para el ecosistema de la marca.
Igualmente hablé de las principales virtudes y genera-
lidades de los diversos modelos de la linea amarilla de
John Deere, entre las cuales se encuentran la retroex-
cavadoras 310L, con un motor potente e interesante
sobre todo porque permite ahorro de combustible,
ademas en ningln equipo puede faltar la tecnologia de
JDLink™, asimismo presenté los beneficios de las Palas
entre la que menciond al modelo 524K-II el cual posee
diversas ventajas para el operador, asi como las Excava-
doras 200G que fue recientemente lanzada al mercado
latinoamericano, y por Gltimo hablé de las particularida-
des de las topadoras de la serie 850J-I1.

_ Importancia de mantenimientos periédicos.
Vidal Escobar, Gerente Regional de Servicios de Kurosu
& Cia.,menciond sobre laimportancia derealizar mante-
nimientos de manera periédica a las maquinarias viales,
los cuales permitiran tener por mas tiempo la vida util de
las maquinarias para los diversos trabajos que realicen,
sobre todo para que las maquinarias puedan trabajar de
manera 6ptimay pueda lograr los resultados deseados.

Kurosu & Cia. cuenta con un servicio ideal para prevencion
y soporte ante las dificultades de las maquinarias, ademas
de disponer con repuestos de primer nivel con técnicos
especialistas en productos, los cuales se encuentran capa-
citados por profesionales de fabrica, como cada jornada

Mario Benitez, jefe de ventas de Kurosu & Cia.
en el area de construccion.

Marcos Bicudo,
Gerente de
Ventas de
Paraguay para
la linea de
Construccion,
durante las
explicaciones.

Vidal Escobar,
Gerente
Regional de
Servicios de
Kurosu & Cia.

Vidal Escobar
Garente Regional de Servicios de Kurosu & Cla.

virtual culmino con un sorteo para los
participantes del encuentro online.

_ Sistema de dientes TK y cu-
chillas. Eduardo Ayala, supervisor
de Marketing de Posventa de Ku-
rosu & Cia., hablé sobre las ventajas
del “Sistema de dientes de la serie
TK”, el cual esta disefiado para pro-
porcionar el maximo desempeiio,
reemplazo rapido y retencién se-
gura del diente, y todo sin requerir
herramientas especiales (martillos
o palancas), solamente una llave de
ajuste. En lo que respecta a cuchillas
para motoniveladoras, John Deere
dispone de excelentes opciones fa-
bricadas con superioridad y pensan-
do en la economia del publico, entre
ellas encontramos: Cuchillas de ace-
ro al carbono (las mas utilizadas),
Cuchilla Dura-Max (sumamente
resistente debido a su tratamiento
térmico) y Cuchillas Escarificadoras
Stinger (producto premium que per-
mite ahorrar costos). CA
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Tras varios anos, se perfila un panorama alentador para el productor de
arroz en materia de precios por el cereal, por los movimientos de deman-
da en el mercado, segun anticipé Héctor Ramirez, referente del sector.
También se reconocio que en las ultimas temporadas hubo adelanto en
la siembra, por lo que se debe tener en cuenta algunas recomendaciones
para escapar de eventuales temperaturas bajas u ocurrencias de heladas.

los productores de cara a la siembra de la tempo-
rada 2020 - 2021, recalcé Ramirez, hoy masenel
rol de agricultor que de consultor, preparandose para la
campana arrocera. “Siempre encontramos perspectivas
de la zafra conrelacion a lo que pasamos en el anterior y

E | escenario se presenta bastante alentador para
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teniendo en cuenta dos factores: la
producciény la comercializacién. En
los ultimos afios hemos tenido muy
buena produccién, mientras hemos
tenido precios muy deprimidos”, re-
cordé.

Www.campoagropecuario.com.py



No obstante, las piezas en el tablero arrocero parecie-
ran estar ubicadas de manera que retorne la alegria a
los rostros de los agricultores. “Felizmente tras cerrar la
zafra pasada, estamos iniciando una nueva con precios
alentadores. Después de mucho tiempo, hemos alcanza-
do los niveles que actualmente se estan comercializan-
do. Es un aliciente muy grande para esta zafra”, sostuvo.
Esta variacion favorable se estaria dando por un movi-
miento de la demanda en el mercado internacional.

“El precio subié porque falté arroz fuera de la region,
por ejemplo Estados Unidos tampoco cubrié todas las
necesidades de Centroamérica o Brasil, principalmente,
exportd mucho con precios alentadores para ellos, pero
que, al sacar mucho arroz, se veran obligados a impor-
tar”. Recordé que, como el comercio es libre y cada uno
puede vender o comprar segln sus posibilidades de ne-
gocios, el gigante suramericano, uno de los principales
compradores del cereal paraguayo, buscara no desabas-
tecerse.

HACE TANTO TIEMPO

Almomentode laentrevista, Ramirez comentdé que la co-
tizacion rondaba por arriba de 280 ddlares por tonelada
en el mercado comprador. “El afio pasado, a esta altura,
estabamos en 180 o 190 ddlares por tonelada. No su-
peraba el nivel actual que, por lo menos representa una
diferencia de 100 délares mas por tonelada. Con esto,
cambié todo el panorama del sector arrocero. ;Después
de cuanto?, no recuerdo. Fue hace tanto tiempo (risas)
gue no se tenian estos precios”, expuso alegremente.
Explicé que el agricultor entiende que la actividad pasa
por fases favorables o no. “Los precios son ciclicos, pero
en el caso del arroz venimos de un periodo de ciclo mas
largo. Es la etapa mas larga que tuvimos en los ultimos
afos para poder recuperar los valores. Si no llegamos a
300 délares por tonelada de cascara, vamos a estar por

Héctor
Ramirez.

lo menos araiando”, expuso al rei-
terar que se vio correr mucha agua
debajo del rio antes que la cotiza-
cion se torne de vuelta atractiva al
arrocero.

Reconocié que no tiene actuali-
zada la intencién de siembra para
la proxima temporada. “Desde el
sector de la produccién lo que uno
maneja con comentarios es que po-
driamos estar entre 165 o 170 mil
hectareas bajo cultivo. Capaz, no
tengo certeza, pero la superficie
estaria creciendo un poco, porque
se venian registrando nuevas areas
que podrian aumentar la cobertura.
Ademas, siempre por comentarios,
en algunos lugares ya arrancé la
siembra, sobre todo por parte de las
empresas”.

CLIMA PERMISIVO

PARA ANTICIPOS

En este aspecto expuso que en Pa-
raguay, en los ultimos tiempos, se
antepuso la siembra. “Se adelanté y
por varias razones. No tanto porque
le ‘guste’ a la planta, sino por la ne-
cesidad del productor de abrir mas
la ventana de cultivo, de cosecha.
Y en cierta forma el clima también
permitié hacer eso”, admitié, aunque
adelantoé que no se deben descartar
nuevas ocurrencias de temperatu-
ras bajas e, incluso, casos de heladas
que puedan afectar a las plantas.
“Para este afo estan pronosticando
todavia dias con temperaturas mas
bajas de lo que ya tuvimos. Hasta
el ano pasado, se podia adelantar la
siembra porque en cierta forma era
inusual que se registren tempera-
turas bajas, pero no se debe olvidar
que estamos dentro del periodo de
invierno, por lo que si ocurre algo de
esto no deberia ser sorpresa”, advir-
tid. Recordé, entre las sugerencias,
la importancia de tomar los recau-
dos en el caso que se desee sembrar
arroz antes que lo recomendado.

“Si vamos a ir por lo que la planta
gusta, por el cultivo del arroz, el
factor climatico en donde mejor
se adapta es el calido y humedo. Si
bien, por la misma necesidad de la
produccién, se ha ido buscando un
ambiente diferente a lo tradicio- =»
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nal, porque las condiciones climaticas aparecian como
invierno sin temperaturas bajas, mismo al final del in-
vierno, nos hemos adelantado muchisimo, pero hay un
aspecto que siempre tengo en consideracién, el pronds-
tico climatico”, alerté.

En este punto, subrayo que “este afo se viene seco, no
hay todavia un pronéstico firme que va a ser seco o llu-
vioso. Si se habla de un ‘Nifo’, se pueden esperar tempe-
raturas mas altas. Tengo en cuenta eso y, aunque podria
haber iniciado la siembra a inicios de agosto en el Chaco,
considero mejor esperar como trascurre el tiempo para
iniciar después de este periodo de frio pronosticado”,
compartio. Por ello no tiene claro cuando arrancaria la
siembra en la region Occidental.

La intencidn es ver cobmo se comporta el clima en la ul-
tima parte del mes para tomar la decisién de entrar a
sembrar en los campos chaquefios. Es de recordar que
se trata del empredimiento “Arrozales del Chaco”, que
alcanzé el afo pasado una cobertura de 4 mil hectareas.
La meta de la préxima zafra es aumentar para lo cual se
estan preparando unas 5 mil hectareas. “La idea era lle-
gar a 6 mil hectéreas, pero consideramos mejor dedicar-
nos a reestructurar la parcela”, manifesto.

Amplié este concepto al recordar que muchas veces
la gente tiende a realizar las proyecciones sin tener en
cuenta algunos aspectos. “Una debilidad que como sec-
tor tenemos es que no se atienden detalles como las
estructuras fisicas. Decidimos reorganizar el proyecto
y quedarnos en 5 mil hectéareas, para no tener inconve-
nientes con los drenajes, los riegos, etc. Optamos por
cuidar eso, por lo que antes que aumentar por aumen-
tar, este afno nos dedicamos a mejorar mas la estructura
del campo”.

De las perspectivas de rendimiento, dijo que es dificil
determinar. “Varia tanto no solo entre establecimientos,
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sino dentro mismo de una propie-
dad. En el Chaco tuvimos mas de 10
toneladas de arroz seco por hecta-
rea, pero también hubo de 6,6 0 6,8
toneladas. Podriamos hablar de un
promedio de 8 toneladas por hecta-
rea, pero la variacién es amplia, po-
dria facilmente duplicar entre lo ob-
tenido en el minimo y en el maximo.
Por eso es necesario corregir por lo
mencionado antes, lo de la estructu-
ra del campo”.

SEGUIR EN LA LINEA

Ramirez igualmente destacé que el
potencial arrocero paraguayo goza
de buena salud, por lo que en lo po-
sible debe seguir en la misma linea
para mayores logros. Reconocio
que el tema de precios es un gran
incentivo y que pese a medidas eco-
noémicas como la devaluacion de la
moneda brasilefia, el vecino pais de-
mandard materia prima para cubrir
sus necesidades, al avanzar mucho
en las exportaciones fuera de la re-
gion.

“Paraguay estad muy bien dotado de
técnicos, de conocimientos, de equi-
pamientos. Es lo que caracteriza a
Paraguay. Ofrece cultivos nuevos
de nivel, emplea maquinarias de ul-
tima generacién, muchos técnicos
que acompaian a todo el sector de
la produccién se han capacitado. No
existe, practicamente, arrocero que
no esté asesorado por algin técnico,
ademas de una industria que es un
modelo que tenemos. Siempre in-
sisto en que debemos hacer un poco
mas de marketing”, recalco.

Asi, cito el sistema de produccion, el
buen acompanamiento, la trazabi-
lidad desde el campo a la industria.
“Es muy importante que se hable
mas sobre esto. Que sigamos en esa
lineay que todo lo que se pueda me-
jorar, hacerlo. Seguir en ese ritmo
de dedicacién para mejorar nues-
tros productos. Este afo, todos los
arroceros debemos poner la aten-
cion plena a nuestros cultivos para
conseguir buenos rendimientos v,
con un buen precio, cerrar con una
buena renta como hace tiempo no
tenemos”, concluyd. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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La empresa Somax Agro realizé una capacitacion via Youtube sobre la
importancia de la utilizacion de biolégicos con su marca Koppert, una
linea que viene desarrollando productos de alta efectividad en el Brasil
y el mundo. La compania presenta esta alternativa que ofrece un éptimo
control de plagasy enfermedades, de cara a esta nueva campahna de sojera.

| live tuvo una interesante concurrencia. Profe- de la misma en la fabricacién y co-
E sionales de la empresa organizadora y producto- mercializacién de productos biol6-
res se sumaron a las intervenciones de los profe- gicos para la agricultura.
sionales de Koppert el pasado 22 de julio. La charla fue La compaiia cuenta con 53 afios
encabezada por el Ing. Agr. Rodrigo Rodrigues, gerente trabajando en la fabricacién de bio-
comercial de la marca en Brasil, el mismo hablé sobre la légicos y es lider mundial en el ru-
empresa en su pais y en el mundo. Resalto la trayectoria bro. Cuenta con 29 subsidiarias, es
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de origen holandés y cuenta con méas de 100 productos
comercializados en diferentes paises del mundo.

Por otro lado, menciond que la compafiia destina una im-
portante suma en la investigacién y el desarrollo en todos
los paises, especialmente en los paises tropicales para
contar con mejores productos para este tipo de clima,
para el biocontrol de plagas y enfermedades que afectan
a los cultivos. En Brasil cuenta con dos fabricas de micro-
biolégicos y estan instaladas en el Estado de Sao Paulo.
Trichodermil, es el producto que fue presentado duran-
te la charla, el profesional destacé la utilizacion del pro-
ducto y efectividad en los cultivos de soja. La empresa
viene trabajando con Somax Agro desde hace 2 afios
aproximadamente. El producto es ideal para combatir
nematodos y hongos, el mismo cuenta con una cepa ex-
clusiva de trichoderma cepa ESALQ 1306 el cual es ideal
para contrarrestar esas dolencias y otras mas que afec-
tan, no solo al cultivo de soja, sino también a varios que
son desarrollados de manera extensiva.

Durante la charla también estuvieron presentes el Ing.
Agr. Fernando Ledesma, supervisor comercial Sur, y de
Paraguay, quien asisti6 sobre las dudas que surgieron en
el live con respecto al mecanismo de accion, otorgando
detalles con Rodrigues, mientras que en Paraguay, el Ing.
Agr. Emerson Esperanca estuvo realizando la moderacién
entre preguntas que ocurrieron durante la transmision,
donde estuvieron mas de 300 asistentes conectados.
También conversamos con el Ing. Agr. Rodrigo Rodri-
gues, coordinador del area Sur del Paraguay, quien nos
brindé mas detalles sobre la marca, que la firma para-
guaya Somax encuentra desarrollado desde hace 2 afios.
Mencioné que la incursion en el mercado del drea de
nutricién y biolégicos se encuentra en crecimiento. Con
miras al futuro, la empresa aposto en este producto, ya
gue actualmente es una necesidad en el mercado. “Mu-
chos productores veian el drea biolégica como un tabd,
sin embargo la realidad actual es una demanda en creci-
miento, por la efectividad en el combate de las diversas
enfermedades que se presentan en los cultivos, proba-
dos en Europa y en Sudamérica, relaté.

VENTAJAS DE TRICHODERMIL
Entre las ventajas que el ingeniero mencioné sobre el

Rodrigo Rodrlgues, Emerson Esperanca y Fernando Ledesma.
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Trichodermil fue sobre su eficiencia y amplio espectro
de control, una ventaja de Trichodermil, que combate de
manera exitosa la macrophomina y los nematodos. Desde
Somax cuentan con un equipo que acompania al produc-
tor en esta forma biolégica, sobre todo capacitando para
su utilizacién de manera a que sea efectiva en las parcelas
de los clientes.

Arrua indicé que la utilizacién del producto puede reali-
zarse para el tratamiento de semillas, Trichodermil mas
tratamiento convencional, el cual no causa ninglin dafo
operativo, sino que forma parte del proceso que el produc-
tor estd acostumbrado. “El producto viene a formar parte
del proceso y genera un control especifico para macropho-
mina u otros hongos del suelo bien como nematodos.
Comento que el producto biolégico puede utilizarse sin
inconvenientes con otros productos quimicos, y cuentan
con resultados de éxito en la mezcla entre ambos espec-
tros de combate, ya que ayuda en la eficacia atacando el
problema, donde segln parcelas en las que ya fueron uti-
lizadas Trichodermil mas producto de la preferencia del
productor, los casos fueron de total éxito, ademas cuenta
con buena aceptacion por parte de los clientes, aseguré.
Entre los resultados de éxito, destacé diversas zonas
productivas del pais, desde el Sur, Centro, Norte donde
el producto bien utilizado, con el asesoramiento de un
profesional de Somax, los resultados fueron éptimos y
el producto se encuentra posicionado. “Es un producto
gue esta paliando una necesidad del productor, porque
los controles quimicos quizas ya no tienen tanta efecti-
vidad, y con Trichodermil se esta generando un control
y el cliente lo viene aceptando de manera optima” dijo.
De caraala presente campaia 2020/2021, Somax cuen-
ta con esta linea de productos biolégicos, las cuales van
siendo introducidas al mercado de acuerdo a la necesi-
dad del productor, pero sobre todo a las exigencias y efi-
ciencias que presenta.

Arrua resalté que Trichodermil es un excelente produc-
to tanto para soja, maiz y cafia de azlcar, ademas dentro
de la linea de biolégicos cuentan con Interceptor, el cual
viene a combatir cigarritas en el cultivo de maiz, Boveril,
y Metarril, los cuales se encuentran disponibles entre el
portafolio de soluciones que Somax ofrece a los produc-
tores en las diferentes etapas y épocas del cultivo. CA

| 81



EVOLUTICON

[ INTE A DL Ar—Dr Yy M HHAAT TS
LINEA DE AGROQUIMICO.

Compuesta por insecticidas, herbicidas
y fungicidas, EVOLUTION es una linea
desarrollada y producida bajo un
estricto control de calidad para
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Descubri la Red AgroServices

Y genera puntos con la compra de productos Bayer, los mismos pueden ser canjeados
por servicios y/o beneficios que ampliaran las posibilidades de tu negocio.

Suscribite en: red ‘

<> AgroServices

Distribuidores autorizados:
Coop. Agr. de Prod. Sommerfeld Ltda. - Compafia Dekalpar S.A. - CIABAY S.A. - Coopasam Ltda. - Cooperativa Colonias Unidas

(.Vale S.A. - AGRO SILOS EL PRODUCTOR S.A. - COPRONAR Ltda. - AGRO SUSIK S.A - Monsanto Paraguay S.A. - Agropar S.R.L.




ARROYADOR

LLEGO MAZEN™ FORTE. LA UNION MAS PODEROSA
PARA PROTEGER TU SOJA DELA ROYA.

El primer fungicidg gue combina todo el poder del Solatenol y del
Protioconazol para brindarte un control mas potente desde el inicio.
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