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SILOS Y SUCURSALES Agrofertil SA

Silo y suc. Morena'i (0983) 580 740 Silo y suc. Santa Rosa del Monday (0983) 417 060 Silo y suc. Fortuna (0973) 887 022

Avenida San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5 -

Ciudad del Este - Alto Paran3, Py. Tolva Ynambu (0983) 581 671 Suc. Juan E. Estigarribia (Campo 9) (0528) 222 946 Silo y suc. Fortuna Il (0983) 580 226
© Tel.: (061) 572 871 - Fax: (061) 572 182 - Siloy suc. Narartjlto (061) 572 182 / (0984) 102 204 Sflo y suc. N‘ueva I?l'.lrango (0983) 631 210/ (061) 572 871 S!Io y suc. General Diaz (0983) 153 735
i Sucursal Bella Vista (0767) 240 692 Silo y suc. Liberacion (0431) 200 553/2 Silo y suc. San Alberto (021) 328 0945
(& SAC: Tel.:0800 115 100 - sac@agrofertil.com.py silo y suc. Tirol (0982) 222 999 Silo XT Ypejhii (0983) 616 056 silo Lapacho (0983) 440 237 / (0985) 717 384
agrofertil@agrofertil.com.py Silo y suc. Irufia (0983) 440 366 Silo Minga Guazii Km 27 (0981) 900 604 Silo y suc. Colonia 8 de Diciembre (Troncal 3) (0983) 310 870
www.agrofertil.com.py Silo y suc. Naranjal (0986) 755 928 / (0985) 510 176 Silo y suc. Santa Fe del Parana (061) 572 871/(0983) 656 171  Silo y suc. Nueva Esperanza (Troncal 4) (0464) 20 040/41 / (0984) 274 021

Silo y suc. San Cristobal (061) 572 182 / (0986) 404 702 Silo Pikyry (061) 572 871/ (0983) 581 602 Silo y suc. La Paloma (0985) 646 767 / (0983) 203 633
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NOTA DE TAPA -

ORQUIDEAS DE CORTE:
INNQVADORAS Y- LUCRATIVAS

Producir orquideas.de ¢orte’ho es tan comun, sin embargo el
Proyecto de Cultivo de-Orquideas esta incentivando su produccién
con dos géneros.en.el’pais,Phalaenopsis y Oncidium. Como

flores de‘cortes son:muy bien gotizadas: La'actividad involucra a
productores:de los departamentos Central, Cordillera y Caaguazu.
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EDITORIAL

HOMENAJE A HEROES
ANONIMOS

ungue de forma atipica por la pandemia y como se viene

dando alo largo de este afio, la celebracién del Dia Mundial
de la Alimentacién se vivio principalmente en eventos virtuales y
sin los, no pocas veces, pomposos actos que cada 16 de octubre se
desarrollan. Quizas en un momento de la humanidad en donde se
deberia también dar un poco mas de tiempo a reflexionar sobre
ciertos hechos que por la voragine de los acontecimientos pasan
desapercibidos por la mayoria de las personas.

Y es por ello loable que el mensaje de la Organizacién de Naciones
Unidas para la Agriculturay la Alimentacion (FAO, por sus siglas
en inglés) tenga presente que en medio de los festejos (virtuales o
presenciales) se tenga presente el llamamiento “para reconstruir
y rendir homenaje a los héroes de la alimentacion”. Y aqui seria
bueno realizar una pequefa discriminacion para enfocarnos en
aquellos héroes vinculados a nuestro sector.

Sin dudas en la base estd el productor, ese que dia a dia con poca o
mucha tecnologia se sacrifica con la conviccién que su trabajo es
fundamental para responder a una de las necesidades mas basicas
de lavida. Cuanto se podria escribir sobre su noble labor. Pero
nobleza obliga igualmente a resaltar a aquellos profesionales que
dedican tiempo y conocimientos para buscar alcanzar la tecnologia
requerida para alguna tarea especifica y que contribuya a ser mas
eficientes en el procesamiento de alimentos.

También es un momento ideal para recordar a quienes se dedican

a acercar insumos y servicios a constituirse en puentes entre
productores y consumidores, cuya intervencién no busca sacar
ventajas mas alla de lo que honestamente les corresponde. Asi la
lista puede seguir y no habra suficiente tinta y papel para seialarlos
y, mucho menos, agradecer por todo cuanto hacen. Ese Diade la
Alimentacién debe ser aprovechado para reflexionar ciertamente
sobre laimportancia de seguir combatiendo pobrezay hambre,
pero también para rendir homenaje a millones de héroes anénimos.

PRODUCCION GENERAL
DIRECCION

Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel: (0971) 144 805 — (0982) 848 504
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Telefax: (021) 612 404 - 660 984 — 621 770/1 editora@campoagropecuario.com.py
y\ucrat'\"? Todos los derechos reservados noeriquelme@hotmail.es




MASSEY FERGUSON

Descubri como seria el playlist de tu vida
si usas Iubricates cde Massey Ferguson

Otros I Fo T -;,, : f Lubricantes
Lubricantes AT B =5 Massey Ferguson by Shedl
3 =

@ 'H””"'I“l"l'q“' _ :. \ @ un|||||!.1.||.|..|||.

Para que tus maquinas siempre funcionen al maximo y con el mejor rendimiento, te recomendamos
usar los Lubricantes Genuinos de Massey Ferguson.

8
; 2 ‘,, : . *1
DE LASOBERA |2y, JUIEN CONFIA
Sucursal E. Ayala (595) 21 202 913/15  Campo 9 (0985) 909 687 Hernandarlas (595) 631 201 190
Encarnacion (595) 71 203 026 Santa Rita (595) 471 234 006 Guajayvi (595) 431 200 302
Bella Vista (595) 767 240 273 Loma Plata (595) 492 252 890 Concepcion (595) 331 241 018

Katuete (0985 | 908 725 SEGLINGS EN f @ “ www.delasobera.com.py



Renovacion de germoplasmas para mas tecnologia

| Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio), acuerdo

mediante, importé de los Estados Unidos de América
57 germoplasmas de soja en el marco de su programa de me-
joramiento de soja, en busca de ampliar la variacién genéti-
ca para seguir brindando mas tecnologias al productor. Los
materiales introducidos son de variedades convencionales y
RR1, de diferentes grupos de maduracion y con resistencia
adiferentes enfermedades, seglin un informativo institucio-
nal. Al respecto, el agrénomo Anibal Morel, coordinador del
Programa de Mejoramiento de Soja del Inbio, manifesté que
entre los germoplasmas introducidos se tiene resistencia a
la macrophomina, el cancro del tallo, mancha ojoderanay a
nematodos como el quiste de la soja, el nematodo de agalla,
entre otros. Explicd que los germoplasmas introducidos ya
estan sembrados para la caracterizaciéon de estos y la obser-

vacion del comportamiento local. “Nos van a servir en el pro-
grama de mejoramiento, con la utilizacién de estos estamos
buscando la distancia genética, actualmente en Paraguay
tenemos poca variabilidad, es decir las sojas disponibles en
el mercado tienen parentescos. Vamos a caracterizar y si
hay interés en algunos materiales solicitaremos usarlos en
nuestro programa de mejoramiento de soja en Inbio’, dijo.
Respecto al distanciamiento genético, el coordinador detallé
gue en el caso que pueda aparecer en el futuro un problema
de pandemia que afecte al cultivo, la distancia genética es
muy importante para contrarrestarlo, como ocurrié anos
anteriores con algunas variedades que se tenia en todas las
regiones sojeras, cuando la aparicién del cancro del tallo.
También se resalté el fortaleciendo del programa de mejora-
miento de soja a través de acuerdos con diferentes organiza-
ciones e instituciones tanto nacionales como internacionales
de modo a seguir ofreciendo innovacion y tecnologia aplica-
daalaagricultura. Entre los acuerdos esta el memorando de
entendimiento con Verdeca LLC para laintroducciény desa-
rrollo de variedades con el gen de tolerancia al estrés hidrico
HB4. A ello se sumaron tareas en conjunto con el Centro In-
ternacional de Ciencias Agropecuarias y Forestal del Japén
(JIRCAS) para apilar genes de resistencia a Royay resistencia
a Cercospora y la alianza con el Instituto Paraguayo de Tec-
nologia Agraria (IPTA) donde se viene desarrollando varie-
dades con resistencia a roya y otras enfermedades, de las
cuales algunas ya estan siendo comercializadas a nivel local,
e inclusive fuera del pais, esas variedades son Sojapar R19,
Sojapar R24, Sojapar R34, Sojapar R49y Sojapar R75. CA

Repudio a mal uso de cargas de origen forestal

a Federacion Paraguaya de Madereros (Fepama) emi-
tié un comunicado por el cual lamenté el dafo a la
imagen del sector dado por la incautacién de sustancias
ilicitas dentro de contendedores de carbdn vegetal. “La-
mentamos que personas inescrupulosas hayan utilizado
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el carbon vegetal para transportar sustancias ilicitas al ex-
terior, dafando asi la imagen del sector forestal y del pais.
Aclaramos que la empresa exportadora involucrada no es
asociada a la Fepamay los implicados no son del sector fo-
restal. Que los involucrados solo han utilizado el producto
forestal como camuflaje para transportar sustancias pro-
hibidas, asi como lo hacen con la carne y otros productos
de exportacion. Que el carbén vegetal es un rubro forestal
de exportaciéon muy importante y las empresas formales
gue se dedican al mismo cuentan con todos los permisos
de organismos competentes, bajo manejo forestal’, sefa-
16. En otro momento se indicé que el sector forestal y las
plantaciones forestales “estan en franco crecimiento en el
Paraguay y es uno de los sectores estratégicos para larecu-
peracion econdmica, post Covid-19”. Finalmente se indicd
gue desde la Fepama se vienen alentando las inversiones
forestales, cumpliendo estandares internacionales, bajo el
convencimiento de que es un buen negocio, sustentable y
amigable con el medio ambiente. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Tras lluvia, luz verde
a siembras de
cultivos de verano

p roductores agricolas de distintos departamentos del
pais sienten alivio luego de las precipitaciones cai-
das durante el mes, debido a que podran iniciar la siembra
de soja aprovechando la humedad del suelo, conforme el
boletin semanal de la Unién de Gremios de la Produccién
(UGP). De acuerdo al material, los reportes de la cantidad
de lluvia indicaron precipitaciones pluviales de entre 20 y
70 milimetros, consideradas suficientes para empezar con
los trabajos. “Por fin llegd la tan esperada lluvia que nece-
sitdbamos para estar mas tranquilos, esto les viene como
anillo al dedo a aquellos productores que ya habian sem-
brado antes esperando a que la semilla germinara. Aqui en
el Sur, las precipitaciones fueron generalizadas, es decir,
casi en todos los distritos cayeron lluvias de hasta 70 mili-
metros. Muchos empezaran a sembrar”, dijo Lauro Fischer,
técnico agricola de Itapua. Autio Frighetto, representante

At A -_ v e )
Siembra de soja en Villa Igatimi, Canindeyu.

de la Coordinadora Agricola del Paraguay (CAP), filial Alto
Parana, manifesté que algunos agricultores habian sembra-
do dias previos a las lluvias, aun en medio de polvo y terre-
no seco. “Por suerte esta semana llovid, asi aquellos que ya
sembraron recuperardn aunque sea un poco de su soja. El
resto empezara recién ahora que se tiene la humedad ne-
cesaria”, explica. Asimismo, Cristi Zorrilla, representante
de la CAP en Caaguazu, manifesté que en el oeste del de-
partamento las lluvias fueron escasas y que afectaran mas
al sector ganadero. “En esta zona tuvimos precipitaciones
mas generalizadas, pero no uniformes en cuanto a volumen;
varian entre 20 y 60 milimetros”. Cabe mencionar que en
un anterior reporte, la UGP habia recomendado prudencia
ante probabilidades de mas dias secos. CA

Plantines mejorados de cana dulce

puntando al fortalecimiento de la produccion mejo-

rada de cafa de azlcar, y asi incrementar el rendi-
miento en la produccién para mayor beneficio de los agri-
cultores, se firmé un acuerdo especifico de cooperacion
entre Petréleos Paraguayos (Petropar), el Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave)
y el Instituto Paraguayo de Tecnologia Agraria (IPTA),
segun un informativo institucional del Senave. El acto
de realizé en las instalaciones del Campo Experimental
de Natalicio Talavera (CENT), departamento de Guaira
y contd con las principales autoridades de las entidades
suscriptoras del documento. El acuerdo interinstitucio-
nal contempla la seleccion y produccion de materiales de
propagacion vegetativos de cafa de azlcar de variedades
de mayor potencial productivo y calidad industrial, para
beneficio de productores de la zona de influencia de la
planta alcoholera de Petropar, de Mauricio José Troche.
La petrolera estatal asumié el compromiso de proveer el
material genético de alta calidad, necesario para el inicio
del proceso de seleccion y multiplicacién de materiales
vegetativos de cafa de azlcar, asi como otras acciones
de cardcter técnico-administrativo. En tanto, el Senave
se comprometié a asesorar, supervisar y controlar el
proceso de certificacion de cana-semillas; apoyar la in-
troduccién de agentes de control biolégico y promover la
instalacién/habilitacion de laboratorios de controladores
bioldgicos; garantizar la sanidad vegetal de la produccién,
apoyando los monitoreos de plagas y enfermedades me-
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diante el diagnéstico e identificacion de los mismos. A su
turno, el IPTA acordé otorgar el usufructo por cada afo
agricola, la superficie de terreno requerida, teniendo en
cuenta la disponibilidad de la misma, para la produccién
de materiales vegetativos conforme al plan de produccién
establecido; velar y garantizar la identidad genética y pu-
reza varietal de los cultivos conforme a la Ley de Semillas
N° 385/94, entre otros. El convenio tiene una duraciéon de
3 afnos y podra ser renovado de comun acuerdo, también
prevé que el 70 % de la produccién de los materiales ve-
getativos de caia de azlcar de los primeros 2 afos, que-
dara a disposicién de Petropar y el 30% a disposicién del
IPTA. A partir del tercer aino la produccion quedara exclu-
sivamente a disposicién del IPTA. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Retracciones en envios de maiz y trigo

L as exportaciones de maiz sufrieron una importante
caida de 51 % al cierre del mes de setiembre, seglin el
informe de comercio exterior de la CAmara Paraguaya de
Exportadores y Comercializadores de Cereales y Oleagi-
nosas (Capeco), divulgd un informativo institucional. En
efecto, entre mayo y setiembre de este afno se enviaron
838.527 toneladas de maiz, mientras que en el mismo pe-
riodo del 2019 se exportaron 1.715.291 toneladas; es de-
cir, al cierre de estos cuatro meses se desalijaron 876.764
toneladas menos. El periodo analizado correspondealaco-
sechadel cereal lograda en la entrezafra. Por si fuera poco,
de igual forma, los envios de trigo sufrieron una importan-
te caida de 38,2 % debido ala menor produccién originada
por las condiciones agroclimaticas adversas, conforme la
misma fuente. Al respecto, Sonia Tomassone, asesora de
comercio exterior de la Capeco, indicé que para el caso del
maiz las mermas en los envios obedecen a la reduccién del
stock exportable con relacién a la zafra anterior y las de-
moras en la logistica terrestre, que recién desde el mes se-
tiembre comenzaron a regularizarse. Del trigo, la experta
recordo que la disponibilidad de trigo en lacampana 2019
fue de 750.000 a 800.000 toneladas, mientras que en la
zafra 2018 fue de 1,1 millones de toneladas producidas.
Entre octubre de 2019 a setiembre de 2020 se exporta-
ron unas 330 489 toneladas del cereal, mientras que en el
mismo periodo anterior se desalijaron 534 526 toneladas;
es decir, en el presente lapso se enviaron 204 037 tone-
ladas menos. Al mes de setiembre se cerraron las expor-
taciones de trigo zafra 2019 para dar lugar al inicio de los
envios del cereal zafra 2020. Con respecto a los destinos,
en maiz, Brasil se destacé como el principal comprador
del grano nacional, con un 65 % de participacion. Luego,
aparecen Uruguay (7 %), Arabia Saudita (5 %), Chile (0,04
%) y mercaderia en transito (22,96 %). Mientras que en el
caso del cereal enun 99 % fue exportado a Brasil, mientras
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la Capeco.

Sonia
Tomassone,
asesora de
comercio
exterior de

que el resto (1 %) se distribuy6 entre
Bolivia y Vietnam. Un punto favora-
ble es el que Tomassone sefalé de
los embarques fluviales de maiz que
registré un aumento a extrazona. De
la soja, el punto mas destacado del
informe dado a conocer es que Brasil
se consolidé como segundo destino
mas importante de la oleaginosa pa-
raguaya desde, después de Argen-
tina. El gigante suramericano capté
el 11 % de participacion, segun el in-
forme de comercio exterior Capeco,
al importar unas 620 mil toneladas
de soja entre enero a setiembre de
la presente temporada. Tomassone
comentd que si bien Argentina sigue
siendo el principal destino de la soja
paraguaya, con un 77 % de participa-
cién, Brasil sostiene la demanda de
soja paraguaya por la necesidad de
reponer su stock interno debido a las
grandes exportaciones que realizé
a China Continental. La soja para-
guaya ademas de Argentina y Brasil,
también fue destinada a Rusia (8 %),
Unién Europea (2 %) y otros merca-
dos, donde estuvieron activos Perd,
Estados Unidos, Senegal, Japon, Co-
rea del Sur, Emiratos Arabes y mer-
caderia en transito, que representan
2 %. El informe destaca nuevos en-
vios del producto guarani al exigen-
te mercado japonés. Finalmente, el
informativo del gremio agroexpor-
tador resalté que al cabo del noveno
mes, los envios de la oleaginosa pa-
raguaya alcanzaron 5,73 millones de
toneladas, que representa 19 % mas
comparativamente al mismo periodo
de latemporada anterior, en la que se
enviaron 4,64 millones de toneladas;
es decir, en este 2020 se enviaron 1,1
millones de toneladas mas. Tomasso-
ne explico que este incremento de las
exportaciones obedece a varios fac-
tores. El primero es por la mayor pro-
duccion; la segunda, por la apertura
de las ventanas de agua que permitie-
ronlanavegaciony, latercera,acausa
de las mejoras en las condiciones de
cruce de los camiones en la frontera
con Brasil. CA
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ENTREVISTA

Cafyf busca que mas
mujeres opten por el agro

Liz Rojas, ingeniera agronoma, directora ejecutiva de la Camara de Fi-
tosanitarios y Fertilizantes (Cafyf) comenta sobre Sembrando, la cam-
pana que inicid este gremio que aglutina a empresas de investigacion
y desarrollo de las ciencias de los cultivos. El objetivo es que mas muje-
res opten por desarrollarse profesionalmente en el sector Agropecuario.

_ CAM. { Coémo nacié Sembrando y cual es su
objetivo?

_ Rojas. Desde hace un tiempo veniamos analizando
desde la Cafyf dar un destaque a la mujer y decidimos
apostar desde el incentivo a nifias y adolescentes a que
miren al sector agropecuario como una alternativa va-
lida para su desarrollo profesional. Para el efecto orga-
nizamos un seminario web, atendiendo la situacién que
vivimos por la pandemia. En dicho evento virtual emiti-
do el 30 de octubre lanzamos al publico, a través de la
pagina web: www.sembrando.com.py, testimonios de
mujeres destacadas en la actividad agropecuaria, como
ejemplos inspiradores para las jévenes que estan en pro-
ceso de decidir sus futuras carreras profesionales.

La idea es que estas jovenes, a través de los testimonios
de unas 20 mujeres, vean que las carreras agropecua-
rias tienen un gran futuro, porque el sector es uno de los
pilares mas importante de la economia, ademas es una
actividad que se fortalece con mucha tecnologia y esto
abre oportunidades y a la vez requiere de gente prepa-
rada.

_ CAM. Actualmente, ¢como es el desempeno
de la mujer en la actividad agropecuaria?

_ Rojas. Estuvimos evaluando eso y vimos que en el
area gremial y de gestion estamos muchas mujeres,
pero en el campo propiamente hace falta mayor pro-
tagonismo. Nuestra idea es que en todas las instancias -
de decisiones importantes esté una mujer preparada, Liz Rojas,

q ] | oo | d directora | G vV
incentivada y con valores profesionales y de responsa- e A el sector van en crecimiento. Vemos
bilidades. Cafyf. que las mujeres estamos ganando

mucho terreno, aunque depende
_ CAM. ;Existen muchas oportunidades reales bastante de nuestra gestion, res-
para las mujeres en el sector agropecuario? ponsabilidad y capacidad que vaya-
_ Rojas. Realmente las oportunidades de las mujeres en mos demostrando.
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_ CAM. ;Como piensa Cafyf consolidar este ob-
jetivo, ademas de este evento virtual?

_ Rojas. Nuestro slogan es Preparando la cosecha del
futuro, con eso queremos pasar el mensaje de que hoy
sembramos la semilla para cosechar mas profesionales
agro en el futuro. Arrancamos con una webinar como
puntapie inicial de la campana. Para el efecto, invitamos
a unas 50 instituciones educativas de la capital y el inte-
rior del pais. La aceptacion superd nuestras expectativas
y en principio nos trazamos continuar por tres afos e ir
sumando otros elementos de motivacién para consoli-
dar el objetivo de Sembrando.

_ CAM. Sobre tu experiencia personal, (Cémo
fue cuando elegiste la carrera de Ingenieria
Agronémica?

_ Rojas. En mi familia nunca imaginaron que elegiria la
carrera de Ingenieria Agronémica, pero me apoyaron
siempre con cierto sigilo y temor de si estaba segura de
mi eleccion, pero lo fui demostrando con firmeza y logré
prosperar y quemar diversas etapas en mi carrera.

_ CAM. ;Cudl fue el desafio que tuviste que
afrontar?

_ Rojas. El primer desafio que tuve que afrontar a ni-
vel profesional y personal fue el desarraigo. Mi primer
trabajo fue en el interior, me instale en una pequefa ha-
bitacion y evitaba que las emociones me manejen. Tuve
muchos temores porque era la primera vez que salia a

VERE LIDAD

manejarme sola, pero por suerte me
tocé gente muy buenay yo no erala
Unica que estaba en esa situacion.
Otro desafio fue que el productor
entienda la propuesta que queria
hacerle llegar, a través de la asis-
tencia técnica.

Gracias a Dios me sentia muy se-
gura, trataba de cumplir con todo y
tenia mucha confianza en mi misma.

_CAM. ;{ Algun mensaje para el
publico a donde quiere llegar
Sembrando?

_ Rojas. Para las jévenes, si ain no
estan bien decididas a que carrera
van a apostar, les recomiendo a que
estudien las carreras de Ciencias
Agrarias, Forestal o Ciencias Vete-
rinarias, porque una vez que ingre-
sen alacarrera, empiecen a estudiar
y luego salgan a trabajar se van a
dar cuenta de la cantidad de roles
profesionales que pueden desem-
penar. Estas profesiones son muy
versatiles, permiten muchas opor-
tunidades de trabajo y ademas per-
mite aportar al desarrollo personal,
de tu comunidad y del pais. CA
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Derechos de exportacion:
escaso efecto

los efectos de capturar divisas, el Gobierno re-

cortd en apenas 3 puntos y solo por 3 meses, y
de manera decreciente, los derechos de exportaciéon
gue pesan sobre la soja. Los dirigentes de la Mesa de
Enlace (asociacidn de gremiales del agro) calificaron la
medida como “aislada e insuficiente. Una baja circuns-
tancial y temporal de unos puntos de retencién (asi se
denomina popularmente a los derechos de exporta-
cion) esta orientada mas bien a una transferencia de
los agricultores hacia otros sectores de la economia”.
Los hombres de campo aluden a la ausencia de reglas
claras para encarar el negocio agropecuario, y se que-
jan de la brecha cambiaria, que ya supera el 120% en-
tre el valor del ddlar oficial que recibe el productor y
el del délar paralelo. “La idea politica del gobierno esta
atravesada por un modelo intervencionista, de baja ca-
lidad institucional y fuertes liderazgos”, advierten los
analistas ligados al sector.

Trigo: los nUmeros se complican

asaron 8 meses sin lluvias importantes en el Nor-

te argentino y 6 meses en el oeste y centro de la
regién pampeana. La falta de agua se agudizé en el
momento en que el cereal atraviesa sus etapas mas
criticas. Mientras se esperan lluvias para la segunda
mitad de octubre, el extenso periodo seco le ha qui-
tado al trigo las posibilidades de alcanzar siquiera los
18 millones de toneladas que se proyectaban hace un
mes atras. Setiembre y los primeros 15 dias de octu-
bre mantuvieron el patrén seco que domina gran par-
te del oeste, Norte y centro de la regién pampeana.
Incluso se estiman casi 4 quintales menos de los 32,5
guintales que se proyectaban como rinde promedio
al inicio de la campafia, cuando el escenario producti-
vo tenia por horizonte superar los 22 millones de to-
neladas, con una superficie de siembra de 7 millones
de hectareas que quedd muy lejos de concretarse. La
primera estimacién deja nimeros muy distintos; fi-
nalmente se sembraron 6,5 millones de hectareas.
La pérdida de lotes es otro factor alarmante. Se estima
gue por los daiios que han provocado la faltade aguay el
efecto de las heladas, en forma total o parcial, no se cose-
charan 608 mil hectareas. El impacto en el rinde es dra-
matico en algunas provincias. Solo por las muy buenas
condiciones que tiene el trigo en Buenos Aires se sostie-
ne a nivel nacional un rinde de 28,8 qq/ha. El resultado
de todo esto ajusta laestimacién de trigo de la Argentina
a 17,0 millones de toneladas para el ciclo 2020/21, se-
gun estima la Bolsa de Comercio de Rosario.
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e acuerdo con un informe elaborado por el

Observatorio de la Cadena Lactea Argentina
(Ocla), las usinas abonaron un promedio de 19,07
pesos por litro por la leche de setiembre, lo que
significa un aumento del 2,3 por ciento con res-
pecto a agosto y del 21,3 por ciento en relacién
a un afo atras. Si se toma como parametro sola-
mente el precio abonado por las 18 empresas mas
grandes, el valor se ubicé en 19,35 pesos, practi-
camente con las mismas variaciones tanto a nivel
mensual como interanual.
Es decir que los tamberos estan perdiendo contra
una inflaciéon que supera el 40 por ciento anual.
Por otro lado, uno de sus principales insumos, el
maiz, se encarecié mas de 60 por ciento desde fi-
nes del afio pasado.
El precio que percibieron los productores de le-
che en setiembre significa 25,7 centavos de dolar
por litro y es el mas bajo desde enero de 2019,
de acuerdo con la serie histérica elaborada por
el Ocla.

a Argentina exportaria en 2020 cerca de

870.000 toneladas de carne bovina a China,
el principal destino para la proteina roja, igua-
lando las exportaciones del afio pasado, pro-
yecté el Consorcio de Exportadores de Carnes
Argentinas ABC.
Segun datos oficiales, el 75% de las exportaciones
de carne bovina argentina tuvieron como destino
al gigantesco mercado chino el afio pasado.
“Nuestro objetivo a inicios de afo era tratar de
igualar las 870.000 toneladas de 2019 y creo
que a esta altura del afio vamos a llegar a ese
numero”, dijo a la agencia Reuters Mario Ra-
vettino, el presidente del Consorcio ABC, que
agrupa a los frigorificos que producen para los
mercados extranjeros.
Segun Ravettino, el flujo de carne bovina de la Ar-
gentina hacia China no sufrié grandes alteracio-
nes a pesar de la pandemia de COVID-19 debido
a las aceitadas relaciones sanitarias entre ambos
paises, que también tienen un trato fluido en el co-
mercio de porotos de soja.

Www.campoagropecuario.com.py
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Agrosystem garantiza tecnologia
y asistencia a sus clientes

La empresa Agrosystem de reconocida tra-
yectoria en ofrecer tecnologia de vanguar-
dia para el campo, como Fertilizantes Yara y
las tecnologias de precision Agrotax y Raven,
garantiza la asistencia profesional a sus clien-
tes productores, quienes dan su testimonio
de satisfaccion hacia la compania. Johan Falk
es un productor de la Colonia Bergthal, quien
destaca el acompanamiento de la empresa.

thal, recibié al Grupo Campo Agropecuario, para

transmitir su historia como productor agropecua-
rio. Con 30 anos dedicado a la produccién, inicialmente
en el tambo y actualmente en la agricultura, comenté
sobre su trabajo y la asistencia de Agrosystem.
Falk estd embarcado en completar 400 hectareas de
soja en la presente campana. En la temporada de invier-
no sembro 180 hectéreas de trigo, 70 hectareas de ave-
nay maiz en menor cantidad.

J ohan Falk, productor agricola de la Colonia Berg-
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Durante nuestra visita destaco el
acompainamiento de los profesio-
nales de Agrosystem, empresa de
la que recibe asistenciay provision
de insumos desde hace 10 aios.
“Estoy muy contento con los téc-
nicos por la asistencia recibida”,
expreso.

Comenté que a la hora de fertilizar
su cultivo opta por Yara. Probé otras
marcas, pero esta gano su confianza.
Dijo ademas que todos los produc-
tos de Agrosystem son de 6ptima
calidad, por lo que recomienda usar
los productos de esta empresa.

Al respecto, el Ing. Agr. Eugenio
Gonzalez, especialista en suelos, co-
mento sobre la estrategia de manejo
del suelo como base fundamental
para alcanzar altos rendimientos.
“Para el diagnéstico de la fertili-
dad del suelo contamos con herra-
mientas del sistema de informacion
geografico, imagenes satelitales a
tiempo real e indice de masa verde.
Estos procesos nos permiten identi-
ficar zonas criticas de las parcelas, y
a través del diagnostico con andlisis
de suelo por sitio especifico tener
una informacion detallada sobre la
fertilidad del suelo. Con el andlisis
de suelo podemos conocer acaba-
damente la situacion de la misma,
como las limitaciones fisicas, quimi-
cas y bioldgicas del suelo”, dijo.
Comentdé que teniendo estas in-
formaciones realizan las recomen-
daciones de manejo, para mejorar
la eficiencia de la disponibilidad
de los nutrientes para los cultivos.
Con esto se busca alcanzar altos
rendimientos de los cultivos agri-
colas y mantener la sostenibilidad
productiva.

También mencioné que a través de
la agricultura de precision el pro-
ductor optimiza el usode losre- =»

www.campoagropecuario.com.py
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BOX EMPRESARIAL

cursos disponibles, lo que le permite mejor rentabilidad
y trabajar con sostenibilidad.

Mencioné que Agrosystem trabaja con la linea de equi-
pos de precision de Raven y Agrotax. Entre las dGltimas
innovaciones destaco el monitor de siembra FGS, con
buena aceptacion.

El profesional menciond que desde Agrosystem realizan
un acompafamiento técnico y el seguimiento sobre la
incidencia de la correccion del suelo, en la parte fisica;-
qguimica y bioldgica, ademas demuestran el costo/bene-
ficio de la inversion.

FERTILIZANTES YARA

Por otra parte, el Ing. Agr. Alder Duarte, especialista
en suelos, destacé las lineas de fertilizantes Yara dis-
ponibles en el mercado de la mano de Agrosystem. “En
Agrosystem tenemos productos muy tecnolégicos. Ya-
raBasa 02-18-18, recomendado para el cultivo de soja,
es un fertilizante bien diferenciado, de mezcla quimica,
contiene ocho nutrientes en cada granulo (nitrogeno
amoniacal, fésforo de alta eficiencia y potasio soluble
en agua (NPK), macronutrientes secundarios (Cay S en
forma de sulfato) y micronutrientes de alto rendimiento
(B, Mn y Zn)). Es un producto sin riesgo de segregacion
durante el transporte, manipulacién o aplicaciéon. Con
todalatecnologia de YaraBasa conseguimos una parcela
mas homogénea, debido a la aplicacion uniforme de los
nutrientes, que por consiguiente permite una nutricién
mas balanceada”, enfatizoé.

Otra linea es YaraVita, fertilizante foliar que también
permite aportar o suplir las necesidades de las plantas
en macro y micronutrientes. “Los fertilizantes de Yara-
Vita aportan un nutriente o mezcla de nutrientes con
precision, en el momento indicado y donde el cultivo
lo requiera, asegurando que los cultivos tengan los nu-
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Alder Duarte
y Eugenio
Gonzalez.

Johany
Jimmy Falk.

trientes necesarios para un desa-
rrollo éptimo y que los agricultores
puedan obtener mejores productivi-
dades. Ademas cada nutriente debe
estar en tamafo y forma adecuada
para que la planta pueda absorber
mejor y con la linea YaraVita, tene-
mos la tecnologia del tamanio ideal
paraque la planta pueda aprovechar
de la mejor manera”, dijo.

Asimismo se posiciona YaraMila
para el maiz y el trigo, la formula-
cion 16-16-16 (N-P-K), la misma es
también mezcla quimica. Combina
dos formas de nitrégeno, (el nitri-
co que se encuentra disponible de
manera inmediata para el cultivo, y
el amoniacal que se disponibiliza de
forma progresiva), tres formas de
fosforo (Ortofosfato que es de dis-
ponibilidad inmediata, el polifosfa-
tos que es de liberaciéon progresiva
y de mayor movilidad en el suelo, y
fosfatos bicélcio, que presenta una
solubilidad inferior en agua, menor
fijado y efecto residual) y un potasio
altamente soluble en agua.
Menciond que ademas de fertilizan-
tes, Agrosystem dispone de toda la
gama de productos para el control
de plagas y enfermedades en los cul-
tivos agricolas. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Enciso Maldonado

(guillermo.enciso@cedit.org.py)
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Desafios en la produccion
horticola paraguaya

que llegamos varios colegas dedicados al rubro,
basados en experiencias propias y de la constan-
te comunicacién con horticultores paraguayos.

E n esta nota se presentan las conclusiones a las

LA HORTICULTURA PARAGUAYA

En el dltimo Censo Agropecuario Nacional (2008) se re-
portaqueel 96,5% de la produccién de hortalizas se con-
centra en fincas de agricultura familiar campesina, cuya
produccién es paraautoconsumoy el excedente paraob-
tener renta, mientras que el 4,5% restante corresponde
a huertas comerciales con baja tecnificacién. Esta baja
tecnificacion se refleja en los bajos rendimientos de las
cosechasy en lainadecuada presentacion de los produc-
tos para el mercado nacional e internacional. Un indica-
dor de la falta de adecuacién de la produccién nacional a
las condiciones del mercado es que el Paraguay importa
volumenes considerables de frutas y hortalizas frescas
e industrializadas (Bareiro, 1999). Un ejemplo puede
observarse en el volumen de importacion de hortalizas
del afio 2017, el cual alcanzé un pico del 91 % (Banco
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Central del Paraguay), lo que podria
interpretarse como que Paraguay
no esta produciendo la cantidad de
hortalizas necesarias para cubrir su
demanda local.

Sinembargo, se debe tener en cuen-
ta que los dltimos datos del Censo
Agropecuario Nacional no estan
actualizados. Nuestra horticultura
se estd empezando a modernizar;
muchos horticultores paraguayos
han adoptado nuevas técnicas de
produccién (Figura 1). Esta moder-
nizacion permitioé el desarrollo de
una produccién horticola mas efi-
ciente, con mayores rendimientos
y calidad de productos. No obstan-
te, todavia existen varios desafios
por vencer, tanto los inherentes al
sistema de produccién como otros
desafios externos. >

www.campoagropecuario.com.py
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NOTA TECNICA

Figura 1.

horticultura paraguaya.

/ Camas altas

Modernizacion
de la horticultura
paraguaya

—> Plasticultura

\

Fertirriego
Hidroponia

Fuente: Enciso, 2020.

DESAFIOS INHERENTES AL
SISTEMA DE PRODUCCION

Optimizaciéon en las practicas de fertiliza-
cién y nutriciéon. Lafertilidad del suelo es un factor
gue debe estar en niveles apropiados para garantizar
la produccién. Las hortalizas responden a las varia-
ciones de pH en el suelo, los rendimientos responden
adistintos niveles de fertilidad, en donde los nutrien-
tes deben encontrarse en cierto equilibrio para que
no ocurran deficiencias ni toxicidades.

Un andlisis de suelo hecho a partir de una correc-
ta toma de muestras nos brindard un diagnéstico
de la fertilidad de nuestro suelo. Basados en nues-
tras experiencias, el productor horticola siempre se
muestra reacio a realizarlo. Sin embargo, conocer
las condiciones de fertilidad del suelo en el que es-
tableceremos nuestro cultivo nos indicara qué tanto
necesitamos invertir para suplir los requerimientos
del cultivo. También evitaremos sorpresas por falta
de deficiencias o toxicidad porque ya tendremos una
idea de lo que ocurre, y con esto, no estaremos tra-
tando de adivinar ni de improvisar aplicaciones pa-
ra“apagar incendios”. En Paraguay existen estudios
de dosis de fertilizacion y guias para realizar aplica-
ciones en funcién de la disponibilidad de nutrimen-
tos en el suelo.

La identificaciéon y monitoreo de plagas y
enfermedades permitirdn ahorros de insu-
mos. La diversidad de plagas y enfermedades en los
cultivos horticolas es grande. Ademas, existe gran
cantidad de insectos benéficos que el productor pue-
de confundir con una plaga.

Existen dos situaciones particulares que se obser-
van en la horticultura paraguaya. La primera es que
existen productores que no cuentan con financia-
miento para adquirir insumos, por lo que practican
la horticultura organica “obligatoria”, en la cual los
plaguicidas son preparados a partir de recursos dis-
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Técnicas que permitieron la modernizacién de la

ponibles en la finca. Aqui el pro-
blema principal estd en que el
rendimiento esta relacionado a
la duracién del ciclo de produc-
cién, que a la vez depende de
las condiciones meteorolégicas.
Con un exceso de lluvias y calor,
la proliferacion de enfermeda-
des se disparay empiezan a ocu-
rrir los danos en la produccién y
no todos los biopreparados son
efectivos contra algunas enfer-
medades foliares o de suelo.

La otra situacion es la de produc-
tores que realizan aplicaciones
calendarizadas de los mismos in-
gredientes activos en cada ciclo
de cultivo. Esta situacion puede
llevar al incremento de casos de
resistencia de plagas y enfer- =»

Acolchados

Invernaderos
tecnificados

Crecimiento deficiente en lechugas
hidropénicas por un inadecuado
nivel de pH en la solucién nutritiva.

Figura 2.

Fuente: Enciso-Maldonado (2016).

Pudricién apical del fruto de tomate,
causada por la deficiencia de calcio.

Figura 3.

Fuente: Enciso-Maldonado (2018).
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NOTA TECNICA

Figura 4. Umbral Econémico y Nivel de Dano Econémico.
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Fuente: Adaptado de Sarubbi, H. (2011). Determinacién de pérdidas. Facultad
de Ciencias Agrarias, Universidad Nacional de Asuncién).

medades, haciendo que la aplicacién de productos sea
cada vez menos efectiva. Actualmente se tienen pro-
blemas en el control de la palomilla del tomate (Tuta
absoluta), 1a cual es un insectomuy dificil de manejar.
En cualquiera de las dos situaciones, algunas prac-
ticas indispensables que reduciran la incidencia de
plagas y enfermedades son la limpieza de herramien-
tas, bandejas, terrenos cercanos que tienen una alta
poblacién de malezas, el retiro de restos de cultivos
gue podrian mantener y multiplicar fuentes de in6-
culo. Sin embargo, esto debe reforzarse con el mo-
nitoreo de plagas y enfermedades y realizar aplica-
ciones solamente en caso de ser necesario, en caso
de que exista la cantidad de plagas y enfermedades
con potencial dafo al cultivo, atendiendo también si
las condiciones climaticas son favorables para estas.
Reducir el nimero de aplicaciones significa el ahorro
de insumos, y por supuesto, la disminucién del costo
de produccién.

Dos conceptos sencillos, pero de gran importancia son
los de Umbral Econémico y el Nivel de Dafo Econémi-
co. El Umbral Econémico se refiere al nivel de plaga o
enfermedad en el que deben iniciarse las medidas de
manejo a fin de evitar que el incremento de la pobla-
cion de la plaga alcance el nivel de daifo econémico.
Si realizamos practicas de manejo debajo de este um-
bral, el costo de control excede al valor de la porcién
de la cosecha protegida del dafio y el resultado neto es
una pérdida financiera. Por otro lado, el Nivel de Dafio
Econdmico es aquel nivel de plaga o enfermedad que
causara suficiente pérdida en la cosecha como para
hacer su control econdmicamente deseable. Esto sig-
nifica que la pérdida econémica ya es inminenente, a
pesar de que realicemos practicas de manejo.
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Tiempo

Seleccién del material ve-
getal. Existe una amplia gama
de variedades e hibridos de es-
pecies de hortalizas para cultivar.
Algunas son de muy alta calidad
y otras podrian ser recomenda-
das para el cultivo en traspatio.
Sin embargo, si el objetivo es ob-
tener renta, no se debe preten-
der seleccionar variedades con
bajo potencial de rendimiento,
solo por no querer gastar tanto.
Por otro lado, tampoco es con-
veniente comprar semillas caras
y de alta calidad si no se hace un
buen trabajo de preparacion de
suelo, ya que se estaria tirando
dinero a la basura, y viceversa,
invertir mucho en la preparacion
de suelo para utilizar una semilla
de baja calidad.

Generar alternativas parael
manejo de enfermedades
de suelos. Los insumos dispo-
nibles para el manejo de plagasy
enfermedades en la horticultura
son limitados, en comparacion
con lo que existe para los cul-
tivos extensivos. Y mucho mas
reducidos son los tratamientos
para el suelo que sean efectivos
para bacterias como la Ralsto-
nia y otros hongos causantes de
pudriciones. A través del CEDIT
se estan desarrollando nuevas
técnicas tan eficaces como el
tratamiento como el bromuro
de metilo. Una de estas técnicas
es la desinfestacién anaerébi-
ca del suelo, la cual consiste en
la incorporacién de fuentes de
energia como melaza y afrecho
de trigo en la cama de siembra,
las cuales deben ser regadas a
capacidad de campo y cubiertas
con acolchados plasticos duran-
te tres semanas. El resultado
es la proliferacién de bacterias
benéficas que liberan compues-
tos volatiles téxicos para paté-
genosVer: Effects of Anaerobic
Soil Disinfestation on Sclerotinia
sclerotiorum in Paraguay. Andres
D. Sanabria-Velazquez, Anna L.
Testen, Guillermo A. Enciso, =»
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NOTA TECNICA

Figura5. Ensayos de desinfestacién anaerdbica de suelos como alternativa
eficiente para el manejo de patégenos de suelos.

Laura C. Soilan, and Sally A. Miller, disponible en: ht-
tps://doi.org/10.1094/PHP-12-18-0082-RS.

FACTORES EXTERNOS

Los factores técnicos se podran corregir en el corto-me-
diano plazo, pero sin la garantia de un mercado seguroy
condiciones favorables para el productor, estos cambios
no seran sostenibles en el tiempo. Sin embargo, el deber
de los agronomos y técnicos estara siempre en optimi-
Zar recursos para maximizar la produccién. A continua-
cion, se exponen los desafios externos a vencer como
sociedad que favorecerian a la horticultura paraguaya.
Cumplimiento de politicas publicas y elimi-
nacion del contrabando. Los factores externos
tienen un gran impacto en la continuidad de la pro-
duccién. Por ejemplo, la falta de cumplimiento de po-
liticas publicas impide que los pequefios agricultores
sean retribuidos por los productos de su finca, y, en
consecuencia, no cuenten con capital para reinvertir
y volver a cultivar. En Paraguay,en el Art. 10de la Ley
N° 5.210 de la Alimentacion Escolar y Control Sani-
tario, se establece como directrices de la alimenta-
cion escolar: f) Que se debera priorizar la adquisicion
de alimentos de la Agricultura Familiar Campesina;-
mediante procedimientos sumarios que garanticen
la compra a sus integrantes (Quintin Riquelme, “Agri-
cultura Familiar Campesina En El Paraguay”’,2016). La
aplicacion de estos programas inicié en algunos mu-
nicipios y departamentos del pais, pero luego, per-
dieron continuidad, debido a la corrupcion existente
en los mismos (Riquelme, 2016). Este tipo de fenoé-
menos debilita a un importante sector que aporta a
la economia del Paraguay, la cual es lapoblacién rural
del Paraguay (40,1%).
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A lo anterior se le debe sumar
el ingreso de productos hortico-
las por contrabando. Otra vez la
corrupcion impide que los horti-
cultores saquen ventajas econé-
micas de su trabajo. La calidad
de las hortalizas producidas en
el pais ha mejorado debido al
aumento de fincas de mediana
tecnologia, que utilizan sistemas
de fertirriego, acolchados, fertili-
zantes granulados, y en algunos
casos, invernaderos. Sin embar-
go, estos esfuerzos e inversiones
se vuelven insuficientes cuando
el precio de las principales horta-
lizas cae.

Aumento en el consumo
de hortalizas. Paraguay tiene
un bajo consumo de hortalizas,
comparado con el de otros pai-
ses. Seria interesante y benefi-
cioso realizar un plan para incen-
tivar el consumo de hortalizas a
nivel nacional a través de redes
sociales, radio, explicando los be-
neficios del consumo.
Fortalecer la articulacién
interinstitucional. Las inves-
tigaciones que se realizan en las
universidades y escuelas agrico-
las no tienen mucho alcance a los
productores paraguayos, debido
principalmente a la falta de arti-
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culacion interinstitucional que incluyan a gobiernos
locales, agentes del mercado, instituciones educa-
tivas y de investigacion (Landini, “Problemas en la
extensién rural paraguaya: modelos de extensiéon en
la encrucijada”, 2012). La investigacion puede contri-
buir en la generacion de nuevos sistemas de produc-
ciony en larentabilidad de estos, nuevas alternativas
de manejo de plagas y enfermedades igual de efica-

Figura 6. La articulacion interinstitucional

permitiria un mayor flujo de
transmisién de conocimientos y
comprension de problematicas
entre varios sectores interesados
en el desarrollo de la horticultura.

Productores

ces que los métodos convencionales, y mas econémi-
cas, en la obtencién de dosis 6ptimas de fertilizantes
para cada especie y variedad, la utilizacién correcta
de variedades por zona del pais, entre otras.

COMENTARIOS FINALES

El clima y la ubicacién geografica del Paraguay le permi-

ten ser un gran productor y exportador de alimentos, po-

siciondndose como mayor exportador de azlcar organi-

ca, sexto mayor productor y cuarto mayor exportadorde  Universidades < — Extensionismo
soja, séptimo mayor exportador de maiz, ademas de ser Centros de " Transmisién de
un productor y exportador de carne, trigo, arroz, sésamo,  Investigacion conocimiento
chia, yerba mate, stevia entre otros. Las hortalizas tienen
un gran potencial que no esta siendo explotado. Para lo-
grar el desarrollo de la horticultura paraguaya debe haber
compromisoy acciones por parte del gobierno, empresas,
cooperativas, ingenieros agrénomos y técnicos agrope-
cuarios, investigadores, productores y extensionistas,
quienes deben trabajar principalmente sobre técnicas
que permitan el ahorro en la mano de obra, fertilizantes

y riegos, de facil instalacién, dismi-
nucién del intervalo de tiempo entre
siembra e inicio de cosecha, mayores
rendimientos tempranos vy totales y
mejor calidad de los productos cose-
chados, asi como un mercado seguro
para los productores. CA

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos.Py

Visite también www.bungeparaguay.com



De La Sobera habilita
casa central JCB

| grupo De La Soberarealizé |la habilitacién oficial

de su nueva casa central en Mariano Roque Alon-

so. La misma esta ubicada sobre la ruta Transcha-
co km 17,5 esquina Teofilo Alcaraz, de la mencionada
ciudad. La infraestructura cuenta con una superficie
construida de aproximadamente 500 m?, distribuida en
oficinas y un parque de exposicion.
“De La Sobera se caracterizd siempre por traer y represen-
tar en el pais, marcas de renombre y de una calidad indis-
cutida. JCB es reconocida como el mejor fabricante de re-
troexcavadoras del mundo, y nosotros como grupo estamos
no solo ofreciendo al mercado esta linea, sino que todo el
portafolio de maquinarias industriales y para la construc-
cion. Ademas, la linea de Generadores JCB nos permite
ofrecer no solo una amplia gama de potencias, que van
desde residencias hasta exigentes industrias y comercios,
donde la garantiay altisima calidad de los equipos, lo acom-
pafiamos con el respaldo del Grupo De La Sobera”, indicé el
Ing. Henry Stanley, Gerente Comercial de De La Sobera.
Por su parte, el Ing. Marcelo Martinez Gerente del area In-
dustrial de De La Sobera, comenté que JCB se ha posicio-
nado en Paraguay como un referente del rubro de la cons-
truccion. “Por esta razon nos emociona mudarnos a la casa
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central donde exponemos de la mejor
manera la paleta de productos en un
amplio y moderno espacio”, destaco.
La trayectoria de la empresa repre-
sentante en el pais le ha conferido a
la marca la capacidad de conocer el
mercado y las particularidades de
los diferentes sectores en los que
opera, buscando siempre proveerles
soluciones y ventajas competitivas.
De La Sobera representa y comer-
cializa importantes marcas de los
sectores agro ganadero, industrial
y vehicular. Es la concesionaria con
mayor punto de ventas en el pais.
Para acceder a mas informacién so-
bre De La Sobera y sus productos,
los interesados pueden comunicarse
al ndmero +595 21 683820; o bien
pueden visitar la web www.delasobe-
ra.com.pyy los perfiles de lamarcaen
redes sociales: @JCBParaguay en Fa-
cebook e Instagram. CA
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e Con buena preparacion del suelo, con la incorporacién de flora del suelo, dejando un suelo pasible de ser conquistado
Materia Organica recomendada, riego a capacidad de campo por cualquier patdégeno, mientras la solarizacion por ser un
y tapado con Polietileno AgrinPlex, se asegura la mejor proceso térmico de pasteurizacion asegura la eliminacion de
desinfeccion de su suelo. Patégenos comunes de los cultivos Horticolas, pero no la flora
e Laventaja de la Solarizacion respecto de otros métodos benéfica (Tricoderma, entre otros) que queda colonizando el
quimicos como Bromuro, es que este ultimo mata toda la suelo, y asi evitamos infeccién por patégenos.
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De La Sobera con promociones
sin precedentes para
pulverizadores y cosechadoras

aempresa De La Sobera pone a disposicion de sus La Sobera ofrece precios promo-

clientes una promocién especial. La misma consis- cionales, al contado, que se puede

te en propuestas de financiamientos para pulveri- financiar a través de bancos y coo-
zadores y cosechadoras Massey Ferguson, a plazos que perativas. Thiede comenté que la
llegan hasta 6 afios y con entregas iniciales bajas. presente promocién estd vigente
Esta promocion especial, que pone en vigencia De La So- hasta fin de ano.

bera es para adquirir los pulverizadores y cosechadoras
Massey Ferguson.

Roland Thiede, gerente de maquinarias agricolas de De
La Sobera, explicé que la idea de la empresa es ofrecer
a sus clientes mayores facilidades con financiamientos
adecuados, para enfrentar una campana compleja como
la actual. “Nuestra intencion es acercar estos productos
a los clientes con una financiacion sin precedentes. Hoy
estamos ofreciendo plazos que llegan a seis afios y con
entregas iniciales sumamente bajas”, dijo.

La empresa ofrece ahora la promocién con dos tipos
de maquinarias, que son las que van a ser requeridas
en las etapas siguientes a la implantacién del cultivo,
que actualmente esta en plena vigencia. También De
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TECNOLOGIAS MASSEY FERGUSON

“Las maquinas de Massey Ferguson estan llenas de tec-
nologias amigables y confiables”, destaco el gerente de
magquinarias de De La Sobera al tiempo de expresar que
hoy dia los pulverizadores y las cosechadoras Massey
Ferguson estan en la vanguardia ya que cuentan con
sistema de piloto automatico e inclusive telemetria que
permite al cliente contar con informacién de manerains-
tantanea sobre sus maquinas.

Entre otras cualidades de los pulverizadores de lamarca
destacé el corte de seccidn de pulverizacion y sistemas
de traccién cruzada que permite tener la mayor capa-
cidad de rampa. “Son maquinas que han sido disefiadas
con la tecnologia necesaria para tener el menor peso,
que en el pulverizador es fundamental, porque aumenta
la performance de traccién y disminuye la compactacién
en el suelo. También estan equipados con neuméticos
radiales y la principal ventaja es su chasis flexible. Es un
chasis que no tiene puntos de soldadura, estd completa-
mente abulonado, por lo tanto tiene una capacidad de
torsién superior a la competencia. Esto le permite pasar
la curva de nivel con mayor facilidad”, dijo.

= —
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COSECHADORAS

En cuanto a cosechadoras expre-
s6 que las de Massey Ferguson se
dividen en dos familias, las meno-
res, de clase 4 y clase 5 son cose-
chadoras con tecnologia hibrida,
tienen la virtud de tener bajo cos-
to operativo, son muy sencillas,
pero a la vez sumamente produc-
tivas.

“La maquina hibrida hace la sepa-
racién de granos, a través de un
sistema de doble rotor, que llega a
ser hasta 30% mas eficiente que las
maquinas de las generaciones pasa-
das. Permite ademas tener mayor
flexibilidad a la hora de entrar a los
cultivos.

Comenté que para esta gama de
cosechadoras la Massey Ferguson
disponibiliza la Unica plataforma de
25 pies draper que hay en el mer-
cado, que puede venir asociada a la
maquina MF6690.

Axiales: La otra familia de cose-
chadoras Massey Ferguson son las
Axiales, de las que estan las de cla-
se 6, 7, 8. Son productos ya consoli-
dados en el mercado, con motores
electrénicos y vienen con platafor-
mas draper o plataformas de cara-
col.

Massey como parte de su paquete
tecnolégico ofrece en sus cose-
chadoras el monitor Fieldstar, que
permite tener informacién de ren-
dimiento y humedad en el drea de
cosecha.

Con Fieldstar el productor tiene la
posibilidad de mapear el rendimien-
to de su cosecha, utilizarlo como
una base para hacer mejoramiento
de suelo o corregir puntualmente
las dreas con menor rendimiento.
Por otro lado puede controlar el
rendimiento de la chacra contro-
lando el peso, humedad y los granos
despachados hacia el silo.

De La Sobera tiene presencia a ni-
vel nacional en mas de 9 puntos de
ventay asistencia para la marca Ma-
seey Ferguson. Esta presente en las
principales zonas productivas de la
region Oriental y el Chaco. CA
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Grupo Sarabia se suma como
aliado estratégico del Parque
Tecnoldgico Itaipu - Brasil

Se realizé la alianza estratégica entre el Grupo Sarabiay el Par-
que Tecnoldgico ltaipu - Brasil; apuntando a unir capacidades
y experiencias para desarrollar investigaciones tendientes a un
mayor desarrollo del Agronegocio 4.0, con soluciones innovado-
ras para el sector, tanto en Paraguay como en Brasil.

£ A

Marcos Sarabia, director del grupo empresarial,

y el general Eduardo Garrido, director superin-
tendente del Parque Tecnolégico, firmaron los términos
de inicio de un acuerdo que permitird compartir tecno-
logias enfocadas en la toma de decisiones, con base en la
Agricultura 4.0, la automatizacion, Big Data, Blockchain,
Internet de las cosas (IOT), inteligencia de negocios, etc.
De esta forma, el Grupo Sarabia pasa a formar parte
del gran ecosistema del Parque, como pilar entre varios
centros de competencia, empresas e instituciones edu-
cativas. Inicialmente, este acuerdo prevé la inversion
aproximadade un millén de reales en el desarrollo de so-
luciones innovadoras para el agronegocio, fortaleciendo

E n un evento realizado en la sede del PTI-BR, José
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el liderazgo del grupo empresarial
en su territorio de actuacién, am-
pliando auin mas su competitividad
y aumentando la eficiencia de sus
clientes y aliados.

Felipi Sarabia, Head de innovacion
del grupo empresarial, destacé que
en los ultimos tiempos se viene per-
cibiendo un escenario propicio para
la innovacion, pues nos encontra-
mos en un mundo cada vez mas ace-
lerado, con startups con soluciones
disruptivas que impactan en gran-
des industrias, con tecnologias cam-
biando los habitos de las personas y
la forma de hacer negocios. Agregd
gue yainiciaron algunos proyectos e
iniciativas internamente, para pos-
teriormente visitar uno de los ma-
yores ecosistemas de innovacién del
mundo, Silicon Valley en (EE. UU).
“Ahi vimos que la innovacion es un
camino sin retorno. Volvimos y es-
tructuramos nuestro departamento
de Innovacién, con 3 grandes enfo-
ques: cultura de innovacién, gestién
de los proyectos de innovacién y la
conexién con el ecosistema. Para ha-
cer innovaciones precisamos unir-
nos, conectarnos con las startups,
con las universidades, con proyec-
tos conjuntos y - como en este caso
- con parques tecnolégicos”, preciso.
El evento fue transmitido a través de
las redes sociales de la instituciéon y

Www.campoagropecuario.com.py



de las empresas Tecnomyly Agrofértil. Participaron por el
Grupo Sarabia, el presidente José Marcos Sarabia; su vi-
cepresidente y director comercial, Paulo Sergio Sarabia;
Antonio lvar Sarabia, director de granos; Adilson B. Anto-
nio Junior, director financiero, Rogerio Alencar, director
administrativo, y Felipi Sarabia Head de innovacién. Por
el Parque Tecnoldgico Itaipu - Brasil (PTI-BR) estuvieron
presentes el director superintendente, General Eduardo
Garrido, el director de Negocios e Innovaciéon Rodrigo
Regis; el director administrativo - financiero, Flavio Mas-
nik y el director técnico de PTI, Rafael Deitos.

Desde el Grupo Sarabia han percibido muchas opor-
tunidades de sinergia para desarrollar proyectos in-
novadores y que son relevantes para el agronegocio,
por eso consideran que esta alianza con el Parque
Tecnoldgico Itaipu traera grandes frutos para ambas
empresas, para nuestra sociedad y para el sector.

FOCO EN EL AGRONEGOCIO

Por su parte el director del Grupo Sarabia, José Marcos
Sarabia sefialé que estan convencidos de que a través
de esta alianza estratégica cambiaran el rumbo de este
negocio en términos de innovacién. “Nuestro foco es el
agronegocio. Nos iniciamos en Paraguay en 1993 y te-
nemos diversas empresas ligadas, desde la industria, en
la produccion de defensivos agricolas y fertilizantes, y
en la distribucién de esos insumos, como también en la
compra de granos al productor. También somos agricul-
toresy ganaderos, producimos alimentos. Hoy actuamos
comercialmente también en Brasil y en Bolivia”, destaco.
El director subrayé que la innovacion esta en el ADN del
grupo empresarial desde sus inicios, una de las causas del
liderazgo sectorial que ostenta en Paraguay, recordando
ademas que el agro precisa aun de cambios en muchas tec-
nologias. “Estamos convencidos de que con la tecnologia

2

Felipi Sarabia,
Head de
innovacién del

Grupo Sarabia.
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que existe en el Parque Tecnolégico y
el expertise que tenemos en el agro-
negocio, podemos crear muchas cosas
para la region y para Paraguay. Espe-
ramos en breve anunciar proyectos y
soluciones innovadoras para el agro-
negocio”, finalizé José Marcos Sarabia.

UNIR FORTALEZAS

Durante el acto manifestaron que
el Parque Tecnolégico contribuye
no solamente con la sustentabili-
dad energética, sino también con la
generacion de conocimientos que
puede fortalecer atin mas la compe-
titividad de ambos paises en el agro-
negocio y que es una oportunidad
para seguir demostrando el capital
intelectual y tecnolégico instalados
en esa zona. “Esperamos que =»
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BOX EMPRESARIAL

esta alianza contribuya a la compe-
titividad y ala generacion de empleo
y renta para ambos paises”, dijo Ro-
drigo Regis, director de Negocios e
Innovacion del PTI-BR.

Por su parte, el director superinten-
dente del PTI-BR, general Eduardo
Garrido, expresé que desde la insti-
tucion apuntan a la sustentabilidad,
ofreciendo al mercado las soluciones
y expertises que el Parque Tecnolé-
gico ofrecid a Itaipu. “Esta ceremo-
nia materializa una alianza con una
gran empresa que vendra a nuestro
ecosistema. El agronegocio tiene una
importancia fundamental en nuestra
regién, y forma parte de las areas
tematicas que definimos en nuestra
mision’, preciso. “Esta alianza con el
Grupo Sarabia es muy importante,
porque nos permite construir solu-
ciones que van a ayudar cadavez mas
anuestro agronegocio”.

Garrido agregé que desde el PTI-BR
yaincursionaron en el uso de drones
y en la implementacién de estacio-
nes meteorolégicas de bajo costo,
entre otros proyectos que podrian
potenciar al agro.

También recordé que Paraguay tuvo
crecimientos significativos en su PIB
en los ultimos afos, y que el Grupo
Sarabia fue uno de los principales
actores para que esos indices pudie-
ran alcanzarse, por lo que reafirmé el
compromiso en la busqueda de la sus-
tentabilidad,destacando las fortalezas
de la region paranaense para la imple-
mentacion de las tecnologias aludidas.

REFERENTES EN EL
AGRONEGOCIO Y LA
INNOVACION

El Grupo Sarabia suma al ecosiste-
ma del PTI-BR su experienciaen la
busqueda de soluciones innovado-
ras para el agronegocio. Con mas de
29 ainos en el mercado, se destaca
con sus marcas reconocidas en toda
la region de la frontera a través de
sus empresas lideres en el agro, Tec-
nomyly Agrofértil.

Vector crucial del crecimiento eco-
nomico regional, el agronegocio

Momento de la
intervencion del

general Eduardo
Garrido, director
superintendente
del Parque
Tecnoldégico
Itaipu - Brasil.

Eduardo
Garrido, director
superintendente
del Parque
Tecnolégico
Itaipu - Brasil

y José Marcos
Sarabia, director
del Grupo
Sarabia.
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estd entre las tematicas de actuacién del PTI-BR, el
cual se viene dedicando al desarrollo del sector, firman-
do alianzas y desarrollando iniciativas enfocadas en la
transformacién del agronegocio del oeste paranaense.
A partir de innovaciones y tecnologias, siguiendo las ten-
dencias del Agro 4.0, el ecosistema del Parque Tecnolégico
cuenta con empresas que ofrecen servicios y tecnologias
al segmento de rastreo del transito animal, informaciones
satelitales para la produccion agricola, sistemas de moni-
toreo de aviarios y rastreo del transporte de la cadena de
produccién lechera. El Centro de Competencias del PTI-BR
también posee experiencia en sistemas inteligentes de geo-
procesamiento, infraestructura de datos espaciales y auto-
matizacién de energias renovables de alto impacto en sis-
temas productivos agricolas, pecuarios y agroindustriales.
El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en Paraguay
en los segmentos de producciéon y comercializacion
de defensivos agricolas y acopio de granos, a través
de sus empresas Tecnomyl y Agrofértil. Sus directivos
José Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y Antonio
Ivar Sarabia participan activamente en las acciones de
Responsabilidad Social Empresarial, fomentando acti-
vidades en favor de los sectores mas vulnerables y el
cuidado del ambiente. CA
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EMPRESARIAL

Exitosa feria de usados
online de Kurosu & Cia.

El Remate de Maquinarias Usadas de Kurosu & Cia. fue un éxito. La feria
se desarrollé en forma online el pasado 16 de octubre y las oportunidades
de adquirir las maquinarias agricolas de esta feria estuvo vigente hasta el 25
de este mes, manifestd Basilio Ramirez, Director Comercial de Kurosu & Cia.

imposibilidad de realizar las ferias presenciales

como en afos anteriores, sorprendié gratamente
alos organizadores del Remate de Maquinarias Agricolas
de Kurosu & Cia., asi lo destacé el Director Comercial.
“Tuvimos la oportunidad de estar en contacto con varios
clientes nuestros y légicamente también con los no tra-

E ste nuevo modo de ofertar, que se adopté por la
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dicionales. Pudimos ver una parti-
cipacién muy activa también de los
clientes y todos los companeros que
estan involucrados en la realizacién
de esta feria”, dijo.

Comentd que si bien esta oportuni-
dad fue de forma diferente a lo que

www.campoagropecuario.com.py
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venian acostumbrados, la cantidad de participantes supe-
ré la expectativa, que les dio la pauta de que estaforma es
sumamente valida para ir contactandose con los clientes.
“La participacion de nuestros clientes y de la fuerza de
venta fue muy satisfactorio, han completado operacio-
nesy otras que se estan concretando en el transcurso de
los dias siguientes”, dijo.

Menciond que generalmente la tematica era hacer en
forma rotativa la feria en las diferentes regiones, en las
distintas sucursales. Sin embargo en esta oportunidad
se unieron todas las sucursales y levantaron las fotos de
las diferentes maquinas, brindaron la ubicacién, todos
los datos necesarios para que el interesado pueda tener
las informaciones basicas y pueda acceder a los usados
gue hansido presentados en el remate.

“Esto hizo que la cantidad de clientes que se unié al
evento haya sido muy significativa, y demostré que la
aceptacion de nuestras maquinas usadas fue muy im-
portante”, comento.

En cuanto a los financiamientos de los usados, Ramirez
comentd que dependiendo de cada cliente disponen de
lineas de financiamiento propias y sobre todo cuentan
con varias alianzas con entidades financieras que ofre-
cen planes muy favorables para los productores.

MAS REMATES
Ramirez destac6d que Kurosu & Cia. repetird este tipo
de eventos, ya que el movimiento de las maquinarias

3
rentabilidad para sus cultives

Visite también www.bungeparaguay.com

Basilio
Ramirez,
Director
Comercial de
Kurosu & Cia.

Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix, Py

con la calidad internacional de Bung

usadas es muy ciclica y rotativa. “Un
evento de esta naturaleza es mas
que importante que se realice en
forma permanente”, dijo.

Mencioné que estd previsto otro
evento similar, entre noviembre y di-
ciembre, ya son fechas importantes
paralas actividades de pulverizaciény
cosecha, por lo que va a ser muy opor-
tuno presentar otra feria de usados.
En otro momento, el ejecutivo de
Kurosu & Cia. se refirié a la presen-
te campaia sojera, el principal culti-
vo del pais, y comentd que si bien el
inicio del cultivo se atraso, con las
lluvias caidas y la expectativa de mas
precipitaciones, las esperanzas estan
puestas en una buena zafra. “Nuestra
expectativa es que sea un afno bas-
tante regular”, enfatizé. CA
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Estrategias y tecnhologias en
la conservacion de forrajes

Estrategias y tecnologias de forrajes para mejorar la produccion pe-
cuaria fue el tema que desarrollé el Ing. Agr. Pablo Cattani, durante
el primer webinar organizado por la empresa Tracto Agro Vial, el 3 de
octubre. En la oportunidad, el especialista argentino enfatizé en apun-
tar a la calidad mas que a la cantidad. Destaco la importancia de la me-
canizacion para el mejor aprovechamiento de los forrajes.
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* Mayor disponibiidad de pastura para henificar
1772 Kgtha-aho

= Mayor cantidad de Proteina Bruta dispomible 557
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| disertante expuso sobre los puntos a mejorar en
el futuro y sugirié pensar en calidad de forrajes

antes que cantidad. Resalté que existe un desba- g
lance entre la calidad nutricional y la genética. “Tenemos Addernds: e b Mcnica debianmeas bener ien usita & "
una genética excepcional pero falta sincronizar el con- e e |
sumo de nutrientes y no estd tan establecido el uso de iy i poerertajes e Fibm

acoplados mixers, lo que para mi seria fundamental para
lograr la maxima rentabilidad y maxima produccién ani-
mal a futuro”, expreso.

En otro momento, orienté sobre la necesidad de maxi-
mizar los nutrientes. Conocer de dénde sale la proteina,
la energia, para lograr forrajes con bajo potenciales de
fibra, porque el alto porcentaje limita el consumo. “En-
tonces necesitamos concentrar materia seca, dar un
equilibrio en las raciones y permitir bienestar animal’,
dijo. Comenté que se trabaja bien en lo que es pastoreo

Tranamuiaicn en v 0 Tracto Agroval 4

PR | - g B -

directo y agregd que se empezé a aumentar la utiliza- dietas que se esta utilizando. “Me-
cion de concentrados y sub productos. jorando la calidad, incorporando a
Recomendd ser eficientes en la utilizaciéon de forrajes los forrajes conservados proteinas,
conservados, porque esto supera mas del 60 % de las energia y bajandoles los porcenta-
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jes de fibra se logrardn mayores margenes productivos
y por supuesto mejor desempeno animal”, puntualizé.
Mencioné que al hablar de forrajes conservados es im-
portante tener en cuenta que esto implica tecnologia de
proceso y de insumos.

En ese sentido, comenté que la maquinaria que ofrece
Tracto Agro Vial es fundamental, pero esto debe estar
acompafado por el conocimiento. Saber cuando cortar,
para qué sirve cada una de las herramientas que son uti-
lizadas, etc. También es necesario conocer cémo mejorar
la calidad de los ensilajes para alcanzar un excelente per-
formance productivo y un mayor resultado econémico.
“Para lograr esto, es necesario establecer una estrategia
gue es un proceso regulable, que asegura la decisién op-
tima en cada momento”, afnadid.

Cattani resalté que es fundamental que la energia y la
proteina estén siempre sincronizadas. Por eso la gran
importancia de las raciones totalmente mezcladas y la
relevancia de los mixers. “Los mixers constituyen una
necesidad para bajar el costo productivo porque cuan-
do hay un desfasaje en el costo de una dieta, empieza la
falta en la eficiencia de uso de cada uno de esos nutrien-
tes en esas dietas. Esa es la razén por la cual nosotros
creemos que empieza a incrementarse el costo pero, en
realidad, es porque hay algunos ingredientes que no se
estan utilizando correctamente.

Menciondé que ademas es bueno tener en cuenta que el
consumo del alimento tiene que ver con la cantidad de
fibra que contiene el forraje, asi como el tamario del ani-
mal. “La digestibilidad es lo que me va a marcar la ener-
gia que queda dentro del animal y, por consecuencia, la
produccién pecuaria’, manifesté sobre este punto.

CURVA DE OFERTA FORRAIJERA

Otro punto a tener en cuenta segun Cattani es la curva
de la oferta forrajera disponible en el trépico, sub-tré-
pico v, especificamente, en Paraguay. Recomendé que,
ante un exceso de pastura, se trabaje en un sistema or-
denado y organico de conservacion de forraje. Para esto
sugirio el uso de maquinarias apropiadas.

Menciondé que alahorade cortar el forraje se debe tener
en cuenta el estadio vegetativo, porque, cuando mas pa-
sado es, termina bajando el porcentaje de proteinay el
porcentaje de digestibilidad.

El especialista menciond que las maquinas con acondi-
cionador cumplen la funcién de acelerar el secado del
forraje y permite que ese material tenga mas nutrientes
incluidos y ofrezca potencial de producir mas carne por
kilogramos. “Cortando temprano voy a tener mayor di-
gestibilidad de forraje. Eso ocurre antes de la floracion.
Cuando sale la hoja bandera, es el momento de cortar
ese forraje. Haciéndolo ahi, puede incrementar 5 puntos
de digestibilidad”, aseguré.

Cuando se afirma que la maquinaria es cara, consideré
importante empezar a pensar que acompanado de un
proceso correctamente disefiado y ejecutado, el sistema

Pablo Cattani durante el webinar
organizado por la empresa Tracto Agro Vial.
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devuelve la cantidad de kilogramos para amortizar esa
maquinaria. A esto adiciondé que para lograr una maxima
digestibilidad, es necesario lograr un secado de forraje
rapido, partiendo los tallos de las plantas para que dis-
minuya el tiempo de respiracion.

Recomendo trabajar con maquinas que permitan un
corte prolijoy noundesgarrado del tallo. Con esto se
logra acelerar la velocidad del rebrote en la pastura
y de esa manera tener mayor producciéon de pastura
alolargo del afio en el mismo lote, favorecido por un
buen uso de la maquinaria agricola.”La mecanizacion
del forraje se paga con el dinero que me retorna el
sistema cuando yo hago un buen uso del forraje a tra-
vés de la maquinaria”.

ENSILAJE

Durante el seminario via web también brindé recomen-
daciones para lograr un buen ensilaje. Insté a atender
la humedad a la hora de hacer el corte, pasando el 30 %
de materia seca. De ser posible entre 35 %y 40 %. Otra
recomendacion fue cortar alto. “Si cortamos el maiz por
encima de la insercién de la primera hoja, da una gran
diferencia. También el tamaio picado es importante. Lo
ideal es 1,5 cm. Nunca menos de 1 cm, nunca mas de 2,5
cm’, enfatizé.

CONCLUSION

Cattani concluyé que es fundamental aprender las re-
glas de juego para jugar mejor que nadie. “El trépico nos
ofrece un montoén de forraje. Eso muchas veces es dificil
de digerir, pero podemos solucionarlo picando el forraje
de alguna manera o con una conservacion de forraje de-
terminada”, acoto.

De igual forma, recalcé que el trépico ofrece mucho fo-
rraje en poco tiempo, con lo cual muchas veces se pasayy,
con el consumo directo de los animales, no son pocas las
ocasiones en que termina desaprovechandose, por eso
es sumamente necesario mecanizar el forraje. “La meca-
nizacion permite mejorar el transitoy la estructurade la
planta, para que esa planta sea mejor aprovechable por
parte de mi rodeo”, enfatizé. CA
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SILCA, la plataforma con datos
actualizados del agro a nivel pais

Manténganse al tanto de los datos de superficie en hectareas de la cam-
pana sojera 2020-2021 con los avances de desarrollo con estados fenolégicos.

a Plataforma SILCA de
L Agromarketing realiza un

seguimiento periddico vy
constante de los avances y da a
conocer datos actualizados de Ia
zafra 2020-2021, por departa-
mentos, distritos y regiones. Los
Gltimos datos con fecha 30-09-
2020 de la zafra 2020-2021 arro-
jan una superficie de 942.501 Ha
en desarrollo, equivalente al 30 %
del area total del afio pasado (Ima-
gen 1).
Para el Departamento de Itapua, los
Gltimos datos con fecha 30-09-2020
de la campafia arrojan una superfi-
cie de 200.844 Ha en desarrollo lo
gue equivalen al 37% conrespecto a
la superficie de la zafra pasada (Ima-
gen 2).
Los distritos de San Rafael del Para-
na, Carlos A. Lopez y Tomas Romero
Pereira, son los distritos con mayor
superficie en desarrollo de sojaenla
presente campana para el departa-
mento de Itapua.
También, a través de los escenarios
estimativos para inicio de cosecha.

Imagen 3.

36.233 HA
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Imagen 1.

942501 HA
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200.844 HA
Imagen 2.

Podemos decir que para el Departamento de Itapu3,
se estima que de 200.844 Ha registradas en fecha 30-
09-2020, 36.233 Ha seran cosechadas entre la pri-
mera y segunda semana de enero, equivalente al 7%
del area total de Itapua en la zafra pasada (Imagen 3),
estos datos son estimativos, irdn variando de acuerdo
al avance de la siembra. CA
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HUEVOS SAN CARLOS

El orgullo de producir alimento
completo y econémico

Asi como el Dia del Avicultor se celebra en nuestro pais, el 25 de setiembre,
cada segundo viernes de octubre se recuerda el Dia del Huevo y merece
un destaque especial por ser considerado uno de los alimentos mas com-
pletos por su alto valor nutricional y con el adicional de ser un producto
econémico. Desde el sector, ademas de resaltar la importancia de este ru-
bro, se indico la necesidad de un mayor apoyo oficial a la industria local.

araconocer el escenario en que se celebra anivel nal y llegar a los consumidores a un
P local el Dia Mundial del Huevo, Campo Agrope- precio econémico. Se puede cubrir
cuario Multimedia trasladé la consulta a Néstor
Zarza, presidente del directorio de Avicolay Agropecua- X \ :
ria Cerro Pinto, para sus productos Huevos San Carlos,e N\ ] AVICOLAY AGROPECUARIA
integrante de la Asociacién de Avicultores del Paraguay -\_ " EEEEE::EIEE"“'

(Avipar). El entrevistado inst6 a dar el reconocimiento y N ¥ e

. . . ; X SAN CARLES
laimportancia necesaria a un alimento tan completo por

su alto valor nutritivo, a lo que se suma su valor econé-
mico, en una doble ventaja ala hora de la preferencia del
consumidor.

Reflexiond que es necesario “resaltar la importancia
de nuestro producto. Por algo el dicho que el huevo es
el alimento mas nutritivo después de la leche materna.
Eso cada vez mas se confirma y realmente es un orgullo
producir este alimento tan noble, de alto valor nutricio-
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la cena con dos huevos, tranquilamente. Con menos de
2.000 guaranies, se cubre bien y no con cualquier cosa
una cena”, ratificd. También reiteré la importancia de de-
rribar mitos en cuanto a su ingesta.

“Invitamos a la gente a que confie. Que consuma sin
miedo, que supere el mito que maximo puede ingerir
tres huevos a la semana. Es una historia pasada. Existe
toda una literatura que permite comprobar que tranqui-
lamente se puede consumir un huevo por dia o incluso
mas. Instamos a la gente a aprovechar esta opcién eco-
némicay de alto valor nutritivo”, recalcé. Cabe recordar
gue Avipar viene trabajando desde hace tiempo, a través
de varias campanas, en cambiar los conceptos que se tie-
nen para alimentar con ovoproductos.

MAS ATENCION

Con respecto al momento actual sectorial indicé que
aguardan mayor apoyo por parte de las autoridades. “La
industria es la base del desarrollo de un pais. Creemos
qgue el Gobierno debe dar un poco mas de atencion al
sector industrial, porque muchas manos de obra se pier-
den a raiz que esta atenciéon no es la ideal. En nuestro
sector, tener un conocimiento mas puntual, se estima
que en un 20 % como minimo se provee de productos de
contrabando”, denuncié. Esta situacion genera una com-
petencia desleal en contra de quienes apuestan por la
formalizacion del mercado y al crecimiento econémico
local.

Expuso que, seglin un estudio realizado tiempo atras, el
sector avicola ocupa de manera directa a unas 7 mil per-
sonas, incluyendo huevos y carne aviar. Aparte de con-
tar con “una infraestructura muy sofisticada, nada que
envidiar a otros paises, lo cual permite llegar a un costo
muy razonable, en cuanto a productos terminados. Si le
agregamos ese 20 %, que podria generarse aqui, local-
mente, en mano de obra directa podriamos estar suman-
do aproximadamente 1.500 puestos de trabajo y, ni qué
decir, del efecto indirecto”, anticipé.

Manifesté que desde el momento en que se apoya a la
industria local, a un producto local, se tiene un efecto
multiplicador hacia varios eslabones de la cadena y di-
namiza toda una economia. “Un articulo de afuera que
ingresa deslealmente permite la ganancia de un inter-

mediario, lldmese contrabandista,
en quizas un 15 %. Sin embargo, el
valor que paga un consumidor por
un producto de industria nacional
vuelve a‘girar’ en el pais. Un produc-
to que tal vez en un 95 % fue elabo-
rado localmente y requirié solo de 5
% de importacién de algin insumo”,
agrego.

Recalcé que el beneficio para el pais
es mayor e indicé que la industria
local tiene para abastecer al merca-
do, pero que recibe el impacto de la
competencia desleal por otras razo-
nes. “Ese porcentaje del 20 % esta
motivado por varios factores, prin-
cipalmente por la diferencia de pre-
cios. Eso hay que reconocer. Pero
ocurre que esa diferencia de precio,
no siempre responde a una cuestion
de ineficiencia, como mucha gente
cree, de ser eficiente para combatir
el contrabando, pero no es asi”, enfa-
tizé y pasé arecordar la coyuntura.
Dijo que tanto Argentina como Bra-
sil actualmente estdn con costos
inferiores por el tipo cambiario. De
igual forma, en el caso argentino,
existe otra cuestién de mercado
que colabora a bajar costos para la
industria, como es la retencién de
granos que afecta el valor de la ma-
teria primay la estructura de costos
del ovoproductor. “Son diferencias,
inequidades que se generan en el
mercado, que impactan en el con-
sumidor, en forma desigual v, si los
controles no funcionan en la entra-
day salidadeun producto, se produ-
cen estas desigualdades”, advirtié.
Aclard que la cuestion no pasa por
rechazar el producto extranje-
ro, sino en la forma en que se esta
dando su comercializacion. “Si se
quiere vender, que se traiga legal-
mente, que se paguen los impues-
tos”, acoté. Finalmente, animé a no
bajar la guardia y reiteré el orgullo
de producir alimentos de calidad y
a bajo costo. “Agradecemos a todo
el publico en general por esa prefe-
rencia por Huevos San Carlos y les
sugerimos que sigan consumiendo
con absoluta tranquilidad porque
seguimos trabajando para hacerles
llegar un producto de alta calidad y
seguro”, concluyé. CA
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Picpro y Polestar Mixx, soluciones
en fungicidas para soja de Rainbow

entro del complejo de enfermedades que afec- Soluciones Rainbow en fungicidas
tan al cultivo de soja, la roya asiatica (Phakopsora

P I3 . 1 2 3 4
pachyrhizi) se destaca como el mas importante. Aplicacion Aplicacién Aplicacion  Aplicacié
No obstante existen otras enfermedades muchas veces Corboramidn + Ganner  +cloamer o ooror M
con menor incidencia, pero que no dejan de ser importan- ” : ;: & e
tes por la capacidad de reduccién de rendimiento que tie- o5 necesario
. T s0assdas ® 45as0das ¥ 60acsdas ¥ 75a80dias | 90a%5dias |
nen,como son las manchas foliares o enfermedades de fin iy
. Pl + ol 5 -
. Xt 4 o gt N
de ciclo representadas fundamentalmente por la mancha ) o =y d ¢ ¢ B
marrén (Septoria glycines), tizon de la hoja y mancha pur- -~ 0% W € & o 2
pura de la semilla (Cercospora kikuchii), la manchaojode oo™ = i = e -
rana (Cercospora sojina) y la mancha anillada (Corynespora T — =
cassicola). Todas ellas constituyen un complejo de agentes
causales de incubacién y latencia largos, o sea con infec- g
ciones previas que no son visualizadas como en otras en-
fermedades, lo que dificulta su manejo. _ Répida accion inicial y prolongado efecto residual.
En este sentido, Rainbow Paraguay presenta este afo 2 _ Altaresistencia al lavado por lluvias.
lanzamientos de fungicidas para el manejo eficiente de _ No presenta fitotoxicidad en la dosis recomendada.

estas enfermedades que son el Picproy el Polestar Mixx.

POLESTAR MIXX
PICPRO Fungicida triple mezcla con multisitio incorporado, en
Es un fungicida compuesto por la mejor estrobilurinay la  una formulacion WG compuesto por Trifloxistrobin 8%,
mejor triazolintiona: Picoxistrobin + Prothioconazole Vie-  Cyproconazole 4% y Clorotalonil 60%. Es un fungicida
ne como SC en una alta concentracion de: 20% + 17.5%  sistémico y de contacto, con accién preventiva, curativa
(375 g.i.a/Lt). Es unfungicida sistémico, con accion preven- y cicatrizante recomendado en una dosis de 0.75 kg/ha.

tivay curativa. Recomiendan una dosis de 400 ml/ha. Ofrece multiples beneficios como:
Dentro de los beneficios que ofrece Picpro, se destacan _ Formulacioén triple mezcla de facil dosificacién con
los siguientes: multisitio incorporado.
_ Excelente control de Royay EFC. _ Ampliorango de control de enfermedades como roya
_ Combinacién de 2 excelentes activos con trans- de la soja, tizén del tallo y de la vaina, Mildiu y EFC.
porte translaminary acropétalay con movimiento _ Répida accion inicial y prolongado efecto residual.
via xilema. _ Bajo riesgo para la generacion de resistencias, dado

su accién multisitio.
_ Altaresistencia al lavado por lluvias.

Como manejo de estas enfermedades en soja es muy im-
portante tener siempre en cuenta algunas consideracio-
nes mas importantes:
_ Respetar el vacio fitosanitario (roya).
_ Monitoreo constante.
_ Realizar aplicaciones oportunas-preventivas.
_ Uso de fungicidas multisitios.
_ Rotacién de fungicidas de diferentes modos de
accion.
_ Utilizar dosis recomendadas de fungicidas.
_ Respetar intervalos de aplicaciones.
_ Integrar el uso de carboxamidas en el programa
de manejo. CA
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MERCADO

cVeremos los 500 US$/ton?

jan cuando esta sobrecomprado, increible pero

verdad. Ya veremos coémo llegamos a donde esta-
mos y si llegamos...
El disparador de todas las compras fue el informe tri-
mestral de inventarios del USDA, el mismo sorprendio
atodosy, lo que parecia que nunca ocurriria, finalmente
sucedid. La soja en la bolsa de Chicago llegé (y superd)
los 1.000 centavos de délar por bushel (US$/ton 367),
escalando bastante por encima de ese valor. Generando
atencién de todos en el planeta, hasta los de la farmacia
lo miran.
Al cierre del viernes, 16 de octubre las posiciones equi-
valentes del disponible en EEUU (noviembre ‘20 y enero
‘21) valen 391y julio 21 alcanza US$/ton 384, en Chi-
cago. Los precios en Paraguay cotizan a US$/ton 370
en Asuncién, para cerrar negocios anticipadamente
(Forward) de la zafra nueva 20/21. Por la soja disponi-
ble ya se ofrece precios que superan cémodamente los
US$/ton 400, reflejando la situacion de escasez, local y
regional, ademas de las preocupaciones por una época
de siembra seca, sobre todo en Brasil.
El gigante de Asia volvié al mercado hace tiempo y su
demanda es sostenida y firme. Asi lo reflejan los repor-
tes diarios de ventas de grano fisico (“Flash Sales”) en los

I os precios de los granos suben y suben, y solo ba-
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que ese pais aparece casi que todos
los dias. La demanda empuja, en ple-
narecuperacion del stock de cerdos,
un 30%, tras haber quedado diezma-
do por la Gripe Porcina Africana.
Pero no todo es recomponer 200
millones de cerdos sacrificados para
volver a alcanzar los 400 millones
y, mientras tanto comprar mas soja
para moler. Estamos asistiendo a lo
que pareceria ser la pasada de za-
randa de la cosecha 2018/19, levan-
tada hace un afo.

¢Peroes quealguien podia anticipar-
se a que esto ocurriria? La verdad es
que no, sinceramente nadie podria
pensarlo. Lo que se busca con esto
es buscarle el sentido a por donde
viene el origen de los nimeros que
el USDA terminé publicando. El
efectoreal es que el mercado conta-
ba con determinado volumen de in-
ventarios en el mercado disponible
(que es la base sobre la que realiza
las operaciones) y el volumen era
menor. Después del informe trimes-
traly, ahora, tras el informe mensual
de ofertay demanda.

Conclusién: menor oferta para ma-
yor demanda.

Si hay algo que empezé hace un par
de meses a mover los precios, antes
del sincericidio del USDA, fue la se-
rie de tornados en lowa (bautizado
con un muy espafiol nombre de “De-
recho”) que volcé al piso alrededor
de 1 millén de toneladas de maiz, to-
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davia con un par de meses de ciclo por delante que no se
podran cosechar. Ademas, daind cerca de 700 mil tonela-
das de capacidad estatica de la infraestructura de recibo
de granos. Para una cosecha estimada en 380 millones
de tons, estos parecen ser nimeros menores. Pero lo
importante viene al pensar cuantas veces se rota esa
capacidad estatica, ya que la gracia esta en entregar gra-
nos, llenar los silos, vaciarlos lo méas rapido posible, para
despachar camiones (o trenes) y asi esperar por nuevos
viajes entregando mercaderia, de forma de empezar el
ciclo nuevamente. Asi funciona.

Pues bien, con estos dafos, la logistica para esta cose-
cha, ademas siendo lowa el principal estado maicero de
EEUU, necesariamente sera mas complicada, mas caray
mas ineficiente.

A una menor cosecha nueva esperada, se suma (o resta)
mayor volumen de exportaciones,

Hasta ac4, los problemas de oferta en el norte. Pero en
esta region, Brasil solo tuvo problemas en Rio Grande
del Sur y hasta hoy en dia se nota. Paraguay, Uruguay y
Argentina sufrieron también por la seca que, entre otras
cosas, tuvo al Rio Parana en su menor cota en treinta
afos. Esto empujo embarques previstos para Argentina,
que fuesen cambiados en su mayoria por cargas desde
Brasil. Y si algo no le faltaba a Brasil era demanda desde
China, la cual se aceleré y llevé a los precios que se pa-
gan actualmente en el mayor socio del Mercosur. La ma-
yor muestra de esto fue el negocio para abastecer con
soja uruguaya a las plantas de molienda en Rio Grande
del Sur debido, precisamente, a la diferencia de precio
en favor de Uruguay. Increible pero real.

Los precios superiores a US$/ton 410 por no hacen
otra cosa que hacerse lamentar a los que sufrieron la
seca el verano pasado, si bien las subas empezaron a
llegar en agosto, cuando el productor generalmente
ya vendié todo.

Si tenemos que elegir, esta suba no vino en el mejor mo-
mento, pero por lo menos vino. La incertidumbre nos ses-
galaracionalidad en cuanto a sacar utilidad de los precios
que estan hoy en el mercado. Muchos productores para
controlar sus ansias de vender algo que todavia no se ha
sembrado estan utilizando, en gran porcentaje, los pisos
de precios. Podemos hacer pisos de precios con el CBOT
de US$/ton 360 pagando US$/ton 10 y con esto asegu-
rarnos un precio piso de US$/ton de 360. Con esta estra-
tegia podemos esperar tranquilamente que el precio se
mantenga en estos niveles, siga subiendo hasta la siembra
y también hasta la cosecha. En caso que suceda lo contra-
rioy los precios bajen como en otros afios (hasta US$/ton
300 en Chicago) estamos tranquilos porque nuestro piso
ya lo fijamos previamente en US$/ton de 360.

Lo mejor de todo esto es que la estrategia la hicimos sin
comprometer ni un solo kilo de soja.

La demanda sigue firme y China y los “destinos desco-
nocidos” siguen comprando, pese a feriados, guerras
comerciales y demas cuestiones a esta altura, menores.
Lo que no es menor es que, en menos de un mes, EEUU

tendra elecciones presidenciales. En cuestién de una
semana, el presidente pasé de anunciar haberse enfer-
mado de Covid-19 a informar que ya estaba trabajando
nuevamente en la Casa Blanca. En ese lapso, los merca-
dos se movieron fuerte, primero cayendo por el panico
y después mostrando subas metedricas. Seguramente
tengamos por delante semanas con volatilidad activada,
lo que permitira tener chances de captar precios para ir
cerrando margenes claramente mejores que un afo atras.
Lo importante siempre es saber cudles son los precios
qgue a uno le sirve. Tener medido el costo, en délares por
tonelada, ya que es la Unica forma de saber si el precio al
gue tenga la oportunidad de cerrar, me dejara un mar-
gen positivo o negativo. Para esto, buscar, asesorarse,
medir, plantearse un plan de accién para ir ejecutando,
paso a paso, los precios objetivo, definidos de antemano.
Nadie sabe en cuanto estara el precio: nien 15 dias, nien
abril o mayo. Lo importante es ir aprovechando las opor-
tunidades de ir sacandose de encima el riesgo de bajas
de precio. Ya hacia mucho tiempo que no aparecian las
oportunidades y, finalmente, lo hicieron.

Siempre es mas dificil conseguir buenos margenes con
precios bajos, pero es cuando mejor gestion comercial
hay que realizar. Ahora, con mejores precios (que no hay
certeza de cuanto van a durar) habria que afinar la mira
y empezar a capitalizar los beneficios de tener un merca-
do que se muestra mas amigables.

Por ejemplo, Pedro uno de los Agricultores que siempre
es alcista por naturaleza, viendo el clima como se pre-
senta y estos precios, vendio un 10% del fisico para cu-
brir gastos y el resto 90% realizo pisos de precios a 360
$/ton sin comprometer kilos.

Los fondos en CBOT siempre tienen la ultima palabra
y esta vez no va a ser la excepcién. El mercado puede
subir como bajar, dependiendo de lo que hagan estos
sefiores y solo piensan en sacar margen semanal, men-
sual y hasta pueden llegar a ser los mayores vendedo-
res por algiin momento.

Volvemos al comienzo, puede llegar la soja a los 500
$/ton? y la verdad que si, faltan que sucedan muchas
cosas como por ejemplo: el climay el impacto en la pro-
duccion de Brasil, las elecciones en EEUU, la préxima
siembra de EEUU, las compras de China por grano y fu-
turos, la expectativa de los fondos (son como un turbo
para arriba como para abajo). En estos momentos los
fondos tienen compradas mas de 25 millones de tone-
ladas que no van a consumir, solo buscar un margen
para luego vender. Todos queremos ganar con soja por
eso muchos compran futuros, callsetc como participar
en la fiesta. Hasta que termina!

Pero si todo se alinea para el precio, tenemos grandes
posibilidades de llegar alos 500, si ; y luego cuanto tiem-
po durara esa suba? . Ver gréfico y la flecha azul. Todos
gueremos que vuelva a esos niveles, pero, sino pasa eso?
Como piensa Pedro.

Al final del dia, es en donde queremos estar cuando los
fondos decidan vender y hagan caer el precio. CA
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IMAG brinda nuevas
soluciones de calidad

lladora eléctrica horizontal GY70LS
de 7 ton de potenciay con capacidad
de cortar lefia de troncos con longi-
tud de 52 cmy didmetro de hasta 25
cm con solo presionar 1 botén.
Encuentre los nuevos productos
Goodyear en la casa central de
IMAG en Asuncién, y sucursales en
Ciudad del Este y Encarnaciéon. Tam-
bién en la Tienda Online www.emagq.
com.py

Conozca la gama completa en Redes

Motobomba GY50WP. Sociales Goodyearpowerpy o contac-
tenos al teléfono 0986 100 199. CA

Goodyear en su linea Power Tools, presenta sus
nuevos productos de la amplia gama de equipos
para el resguardo de los servicios basicos y para el cui-
dado del jardin y espacios verdes.
Goodyear cuenta con los ya conocidos generadores de
energia eléctrica, son nafteros cuyas capacidades van
desde 1 hasta 6,8 KVA. Los mismos garantizan el sumi-
nistro eléctrico a tu casa o establecimiento agricola.
A la mencionada gama, ahora también se suman las mo-
tobombas GY50WP autocebantes, nafteras de 2” de
didmetroy 6,5 HP de potencia especialmente disenados

I aempresa IMAGS.R.L.,representante de lamarca

Astilladora

para la movilidad de cantidades de agua importantes y eléctrica
de manera rapiday eficiente. horizontal
GY70LS.

Otrade las novedades que IMAG nos presenta es la asti-
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GOODSYEAR

OWER PRODUCTS

ASTILLADORA

HORIZONTAL

Esta herramienta es muy Util para cortar lena
con solo presionar un botén

GY /0LS 3,5HP

GOODFYEAR

GY FOLS

MOTOBOMBA
GY 50WP 5,3HP

Equipos con 1 ano de garantia y respaldo de IMAG

£\

BIOTRITURADORA

GENERADORES - ] GY 150WS 15HP

Desde 1 hasta 6 KVA - - La maquina ideal
, o _ ara el trabajo en el jardin
Lleva la energia contigo siempre. S, o o el campo

(0986) 100 199

@ www.imag.com.py
= consultas@imag.com.py
K1 @imagpy

ASUNCION: Avda. Boggiani 7133 ¢/ Facundo Machain - Tel.: (021) 511 990/1
C. DEL ESTE: Avda. Monsefior Rodriguez Km. 8.5 - Tel.: (021) 328 8684/5
ENCARNACION: Avda. Irrazabal 1273 ¢/ 14 de Mayo - Tel.: (071) 206 094

IMAG
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EQUIPOS Y SERVICIOS DE BALPAR S.A.

Soporte logistico para
contribuir a la calidad
de Pollpar S.A.

W un |
E}_ w

a
F |
-

— .

El soporte logistico para contribuir con la ela- E | empleo de equipos v la

.. . B asistencia técnica es fun-
boracion de productos de primera linea fue damental para ofrecer pro-

resaltado durante una visita a la planta indus- ductos bajo estdndares de calidad

. . demandados por el mercado. Para
trial de la empresa Pollpar S.A., que encontrd  ,cegurar cumplir con los indica-

en la firma Balpar S.A., una aliada para cumplir  dores es importante contar con
con los estandares de calidad requeridos para ! respaldo profesional y serio de

- B empresas comprometidas con al-
este tipo de desafios. canzar las metas mas superiores.
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Asi, la firma Balpar S.A. representa una aliada impor-
tante para Pollpar S.A. en el proceso de producciény
de cara a la comercializacion.

Andrés Ramirez, Brand Manager de Balpar S.A,, resalto
que la participacién de la compania va mucho mas alla
de un aporte con equipos pesa-camiones. Si bien, actual-
mente cuenta entre los equipos mas sofisticados una
bascula para camiones de hasta 80 toneladas, el acom-
pafiamiento es mayor pues cubren las necesidades de
otros segmentos, ademas de ofrecer todo el apoyo en
post-venta, lo que tiene su valor a la hora de fidelizar la
relacion comercial entre las empresas.

Sobre la bascula pesa-camiones de hasta 80 toneladas
indicé que Balpar S.A. ofrece la posibilidad de responder
a las exigencias, segun el pedido del cliente. Aiadié que
como compania se realiza “un asesoramiento integral y,
de acuerdo a eso, damos las recomendaciones al cliente.
Son basculas totalmente disefiadas para los ambientes
mas corrosivos que nos podamos imaginar. Sus celdas
de cargas estan preparadas para el peso de los camiones
gue van a pasar por la bascula”, dijo.

Anadio que esas celdas de cargas estan preparadas para
lasinconsistencias eléctricas que eventualmente se pue-
dan dar en el pais y que no es un tema menor. Volviendo
a la capacidad de ajustarse a las demandas, indic6é que
estds varian mucho segun las necesidades del cliente.
“Tenemos basculas 100 % de metal, basculas con vigas
laterales o de hormigén y metal. Siempre nos adaptamos
segun los pedidos”, recalcé. Incluso como servicio adicio-
nal, igualmente ofrecen orientaciones a sus usuarios.
“Siempre relevamos con el cliente y posteriormente brin-
damos, recomendaciones basicamente fabricamos estas
basculas, también tenemos la posibilidad de dar solucio-
nes a medidas al cliente”, recalcé. En el caso particular de
Pollpar S.A. indicé que se trata de una alianza importante
por la envergadura de esta empresa, que llega al mercado
con lamarca KZeroy que cumple ademas con estandares
de calidad aprobados por certificadoras internacionales.

“Les proveemos de varias solucio-
nes de pesajes y no solo basculas pe-
sa-camiones. También otros tipos de
soluciones como balanzas, platafor-
mas de pesajes e incluso apoyamos
en todo lo que tenga que ver con la
parte de cuchilleria profesional en el
area de frigorificos, ademas de equi-
pos de limpieza industrial. Los bene-
ficios son muchos y en este tiempo
en que venimos trabajando, esta-
mos aportando para el crecimiento
de Pollpar S.A.,, que esta en expan-
siéon”, concluyd.

PRODUCTOS DE

PRIMERA LINEA

En ocasién de la visita a la planta de
Pollpar S.A., su gerente de Logistica,
Fernando Catolino, estuvo como
guia para conocer a grandes rasgos
el proceso productivo, desde el in-
greso de pollos vivos hasta el pro-
ducto final listo para su distribucién.
Resalté que como empresa lider se
apunta a no dejar ningln detalle
fuera de lugar, mas todavia con el
hecho de tener certificaciones in-
ternacionales de calidad. Asi, inicié
el recorrido en el drea de descarga
de aves para su ingreso al frigorifico.
En la visita guiada por la parte exter-
na de la planta industria, se in- =»
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BOX EMPRESARIAL

sistié en todo momento en que uno de los puntos fuertes
de la empresa tiene que ver con ofrecer las garantias de
inocuidad por tratarse de alimentos de consumo humano.
Se establecieron puntos especificos para la limpieza, des-
infeccién y otras tareas que, incluso en un aflo como este
con pandemia, solo requirié de ajustar algunos aspectos
ya que el trabajo se ciile a procedimientos habituales en
la planta.

El producto final se ofrece en varias presentaciones y
tras cumplir con suempaquetado, sea en términos de ar-
ticulo enfriado o congelado, se disponen en las areas de
almacenamiento antes de su distribucion. Los alimentos
envasados igualmente tienen bocas de expedicién segln
destino. Existen unas diez, entre las que van para el mer-
cado local como para exportacién. Obviamente, recalco,
los productos previos alos embarques requieren la habi-
litacion del Departamento de Calidad, para verificar que
todo se cumpla con los procedimientos que avalen una
mercaderia de primera linea.

IMPORTANCIA DE BUENOS EQUIPOS

Catolino resalté igualmente que no solo se cumplen con
exigencias tales como las temperaturas acordes al tipo
de envasado, sea enfriado o congelado. También se debe
ser preciso en materia de peso y ofrecer al consumidor
exactamente lo que se dice. Por ello, la necesidad de
contar con equipos de pesaje es vital y, mas todavia, que
sean totalmente creibles y sin margen de error para ga-
rantia del destinatario final.

Para ello igualmente destaco el pesaje de camiones. “La
bascula constituye un eslabdn principal. Tanto en el ar-
mado del producto, porque dentro tenemos por decir
unas ‘minibasculas’, para el cierre exacto de los kg nece-
sarios por envase antes de llevarlos a la venta y las bas-
culas mas grandes para los pesa-camiones. Utilizamos
para el control cruzado. Con eso logramos detectar si
realmente en la expedicidn se cargd la cantidad de kg
necesaria”, dijo.

Expuso que, de existir alguna diferencia, para mas o para
menos, se realizan las consultas pertinentes. Resaltd
qgue, ademas de la bascula pesa-camiones, en el proce-
so industrial igualmente se pasan por varias etapas que
requieren de otros equipos que Balpar S.A. les provee,
tales como balanzas con unidades de medicién que pue-
den ir desde graduaciones de 10 gramos hasta para ma-
yor kg. “Dependiendo de qué tipo de productos o qué
tipo de actividad vamos a realizar”, subray®.

La visita igualmente incluyé otras secciones como el
areade Logistica o incluso una destinada para el “Lavado
y desinfeccion” de los furgones. También se puso obser-
var las areas de recreacién o descanso que establecio la
empresa para mayor confort de los operarios. Ademas
de anticipar que se apunta a realizar grandes inversio-
nes para ampliar la fabrica y contar con una mayor capa-
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Fernando
Catolino,
gerente de
Logistica de
Pollpar S.A.

Andrés
Ramirez,
brand
manager de
Balpar S.A.

cidad operativa, de cara a desafios
futuros en el mercado de carne y
otros productos de origen aviar.

APOYO PERMANENTE

DE BALPAR S.A.

Antes de terminar el recorrido, vol-
vié a recalcar la importancia de la
calibracion de basculas y el apoyo
permanente que recibe Pollpar S.A.
por parte de Balpar S.A., no solo en
materia de ventas de equipos de pri-
mera linea, sino también del servicio
de postventa, como el mantenimien-
todelas unidades. “Las basculas, por
ejemplo, pueden descalibrarse ya
sea por inclemencias del tiempo o
por suciedad debajo de las celdas y
esto puede arrojar mediciones erré-
neas”, advirtio.

“Para eso es importante hacer un con-
trol del estado de calibracion de las
basculas. Nosotros, por lo general lla-
mamos a la gente de Balpar S.A,, ellos
tienen pesos patrones que vienen y
posicionan sobre nuestras basculas y
a través de eso podemos detectar si
la bascula esta arrojando datos erré-
neos o correctos. Gracias a Dios, a tra-
vés de ese servicio, siempre tenemos
las basculas calibradas”, resalté en
otro momento antes de cerrar la nota.
Finalmente reiter6 los agradeci-
mientos a Balpar S.A. “Siempre es
bueno hablar de la ‘recompra del
cliente. Como Pollpar S.A. también
atendemos a varios clientes y el
cliente recién se abraza con uno
cuando ve que es importante. Siem-
pre se habla de ‘recompra’ cuando el
cliente te vuelve a tocar la puerta o
te vuelve a solicitar tu producto. En
el caso de Pollpar S.A., siempre vuel-
ve a tocar las puertas de Balpar S.A.
porque las veces que acudimos a
ellos tenemos un servicio muy bue-
no”, concluyé. CA
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SOMOS

BALPAR

MANTENIENDO EL PESO DE LA

INDUSTRIA NACIONAL.

—Servicio Técnico Especializado

Mantenimiento, calibracion
y reparaciones en todo el pais

Av. Madame Lynch N2 289 esq. Soriano Gonzalez, Asuncion
: 0991 166 277 (& Servicio Técnico: 0992 267 406

A.

Bascula Pesa Camiones

Sistema de
Pesaje Continuo SPC
il '

Proporciona un
control eficiente
del material

a granel,

Sistema de Pesaje en
Cinta Transportadora

Ideal para pesar productos a
granel que se mueven sobre
una cinta transportadora, util
para canteras, productores
de cal agricola y puntos

de expedicion/recepcian.

f Balpar 5.A

@balparpy

|deal para el
control de peso
de los camiones
an lugares en
donde existen
encierro de
animales y zonas
de acopio / silos.

Pesa Tanque

i)

5

Sistermna de control
de peso en tanques,
adaptables a
cualquier tamano

v capacidad.

Embolsadoras

Sistema de Carga
para Bolsa Big Bag.
Permiten llenar las
holsas a la capacidad
deseada mediante
orden de corte
automatico.

Bascula Plataforma
con Visor de Peso

Vs

Basculas en distintos tamafios y
capacidades para pesar bolsas de
30 kilos a pallets de 2000 kilos.
Fabricamos en distintos tamafios
y capacidades,

www.balpar.com.py
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CONTRA PLAGAS Y ENFERMEDADES
Tecnomyl apuesta al
manejo integral del campo

MANE]O INTEGRADO

«DE PLAGAS Y ENFERMEDADES -
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{@ tecnomyl

El método de manejo integral consiste en un
conjunto de estrategias culturales, genéticas,
biolégicas y quimicas, que se complementan
para mantener a las plagas y enfermedades
en niveles minimos. De esta manera se logra
la prevencion con un manejo eficaz y ambien-
talmente sostenible que son los gjes principales
de accion en las empresas del Grupo Sarabia.

| Manejo Integral de Plagas y Enfermedades
E (MIPE) apunta a reducir el uso de productos qui-

micos como control seguro e inmediato, siendo
estrictos en la utilizacion Gnicamente de productos re-
gistrados segun legislacién, siguiendo las instrucciones
de uso, almacenamiento y transporte adecuados. Ade-
mas de la correcta implementacién de equipamientos
de proteccion individual en la preparacion, aplicacion,
en horarios y condiciones climaticas apropiadas.
En este sentido Tecnomyl empresa perteneciente al
Grupo Sarabia, participa activamente en el sector agri-

60 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Octubre 2020

cola desarrollando, produciendo y
comercializando productos para la
protecciéon de cultivos y nutricién
vegetal, de manera a brindar a los
agricultores las soluciones mas mo-
dernas. Walmor Roim, Gerente de
Marketing de Tecnomyl Paraguay,
explicé que siempre estan trabajan-
do para traer al campo productos
menos agresivos para las personas y
para la naturaleza, proporcionando
soluciones sostenibles y modernas
como parte del ADN de la empresa.
Anadié que los equipos técnicos de
Tecnomyl capacitan y asisten a los
agricultores de Paraguay en todo lo
referente a la aplicacion de la meto-
dologia del MIPE en los diferentes
cultivos; incluyendo los diagnosticos
para prescripcion de agroquimicos,
buscando los productos mas amiga-
bles con el ambiente a través de una
linea de trabajo que garantiza los
mas altos estandares productivos.
Cabe senalar que la agricultura actual
depende en gran medida del uso de
productos quimicos, los mismos tie-
nen un alto efecto en un tiempo corto,
pudiendo eliminar insectos, malezas
o tratar enfermedades con altos mar-
genes de seguridad. Pero estos usos
también presentan desventajas en su
manipulacién, aplicacién y producto
final, debido a que los mismos contie-
nen materiales extrafos al ambienten
que pueden entrar a la cadena de ali-
mentacién en el ecosistema y se con-
centran al subir de nivel en la escala
alimentaria, en un proceso que se co-
noce como bioacumulacién.

CONTROLES INTEGRALES
Es por eso que desde Tecnomyl, em-
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presa perteneciente al Grupo Sarabia, se apuesta al MIPE
buscando cambiar la mentalidad tradicional de produccion
con la que los agricultores se han manejado a lo largo de si-
glos, haciendo énfasis en laimportancia de conceptos como
prevenciony control, antes que la erradicacion o cura. Este
enfoque permite una mejor preservacion del medio am-
biente, buscando un impacto mas benigno mediante una
utilizacion correcta de defensivos agricolas; reconvirtien-
do alos productos en cada vez mas amigables con el medio.
EI MIPE también implica utilizar tecnologias no convencio-
nales, como barreras de proteccion vegetal y trampas para
insectos, muy Utiles al momento de los muestreos.

Esimportante aclarar que para poner en practica el MIPE,
se deben conocer las etapas criticas de cada cultivo e
identificar sus problematicas como los insectos-plaga, las
plantas dafiinas y las enfermedades. También implica uti-
lizar métodos de muestreo para poder aplicar umbrales
de accion para cada una de las etapas del cultivo.

Ademas, se debe tener un control quimico que combine
una buena calidad de aplicacién y el uso de insecticidas,
fungicidas y herbicidas que muestren tanto eficacia como
selectividad. En este esquema, cobra una alta importan-
cia la realizaciéon de muestreos. También se considera
fundamental el pronéstico porque permite conocer con
antelacion la aparicién de enfermedades y plagas, y ayuda
incluso a optimizar la actividad de los enemigos naturales.

MUESTREOS

Para poder trabajar con los umbrales de dafio, en el caso
de los insectos y enfermedades se deben tener en cuen-
ta algunas premisas, para el primero, tales como reco-
rrer el lote en forma de zigzag, diagonal o concéntrica.
La idea no es solo saber qué insectos hay en el cultivo
y cuantos son, sino también determinar donde est3 el
insecto, si estd afectando foliolos, brotes o vainas. Eso
permitira saber el producto a utilizar.

En el caso de las enfermedades flngicas de fin de ciclo
en general,y de laroya asiatica de la soja en particular, el
umbral para la aplicacién de fungicida se determina eva-
luando la incidencia de la enfermedad en los foliolos del

Fuentes

tercio superior de la planta, ya sea
que estén afectados o con presencia
de sintomas.

Estos muestreos permitiran saber
cudl es el objetivo, y es en ese mo-
mento donde se decide que méto-
dos utilizar, ya sea preventivo, cura-
tivos o erradicantes.

CONTROL BIOLOGICO Y
QuiMIcO

El control biolégico se refiere a
utilizar los enemigos naturales de
aquello que queremos controlar.
Pueden ser predadores, parasitoi-
des, hongos o baculovirus. Mientras
que el control quimico se refiere a
la aplicacién de calidad de insectici-
das, herbicidas o fungicidas que ha-
yan sido determinados previamente
como los mas apropiados.

UNA CAMPANA
INTERNACIONAL

En el afio internacional de la sanidad
vegetal, Tecnomyl también impulsa
la campana denominada “La pro-
teccién de sus cultivos en nuestras
manos”, llevada adelante por la Or-
ganizacién de las Naciones Unidas
paralaAgriculturay la Alimentacion
(FAO) y la Convencion Internacio-
nal de Proteccion Fitosanitaria. La
iniciativa busca concientizar a nivel
mundial sobre cémo la proteccion
de lasalud de las plantas puede ayu-
dar a erradicar el hambre, reducir la
pobreza, proteger el ambiente e im-
pulsar el desarrollo econémico.
Tecnomyl recibié autorizacion de la
FAO para adherir a la campaia en
Paraguay, Bolivia y Brasil, paises don-
de comercializan las soluciones que
produce, pudiendo insertar el sello
de la campana en sus materiales pu-
blicitarios. Como lider de la industria
paraguaya de proteccién vegetal,
contribuye con sus productos (lideres
de linea en calidad) a una agricultura
sustentable que ayuda a generar la
alimentacién, la proteccion y la ener-
giaque el mundo necesita. CA

_ Norma Arias. INTA EEA - Concepcién del Uruguay, Entre Rios, Argentina.
_ JICA Paraguay. Guia de manejo integrado de plagas y enfermedades.
_Yutaka Kimura (JICA Ecuador). Control de plagas y enfermedades.
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Producir orquideas de corte no es tan comun, sin embargo el
Proyecto de Cultivo de Orquideas esta incentivando su produc-
cion con dos géneros en el pais, Phalaenopsis y Oncidium. Como

flores de cortes son muy bien cotizadas. La actividad invo

ucra a

productores de los departamentos Central, Cordillera y Caaguazu.

con flores. Segun la informacién proporcionada

por el Proyecto de Produccion de Orquideas exis-
ten mas de 800 géneros, 35.000 especies y estan oficial-
mente registradas 100.000 variedades hibridas.
Actualmente, la segunda etapa del Proyecto de Produc-
cion de Orquideas desarrollado conjuntamente entre el
Ministerio de Agriculturay Ganaderia (MAG) y la Misién
Técnica de Taiwan fomenta la produccién de orquideas
de corte.
La Ing. Agr. Maria Angélica Centurién, especialista
en Floricultura del MAG y coordinadora del proyecto,
explicé al Grupo Campo Agropecuario sobre los tra-
bajos desarrollados en el marco del mencionado pro-
yecto que arrancé en el 2015. La iniciativa esta en la
segunda etapay abarca las flores de corte, con la cual
vienen trabajando con productores de los departa-

I as orquideas son el grupo mas grande de plantas

*

Maria
Angélica mentos Central, Cordillera y Caa-
Centurion, . . . .

. guazU. Reciben capacitacién en la
especialista o .
en Floricultura  produccion de dos géneros de =»

del MAG.
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NOTA DE TAPA

orquideas: Phalaenopsis sp (orquidea mariposa) y On-
cidium (bailarina).

La segunda etapa del proyecto se concentra especial-
mente en la produccién de flores de corte, para venta en
las florerias, porque los dos géneros de orquideas desa-
rrollados en el proyecto rednen las condiciones técnicas
y fenotipicas que permiten obtener las varas largas, para
gue puedan ser aprovechadas con ese objetivo.
Centurién informd que trabajan con grupo de floriculto-
res paralaproduccién flor de corte. Los mismos trabajan
en el Centro de Produccién de Caacupé, con la asisten-
cia técnica de los profesionales paraguayos y de Taiwan.
Los productos son de alta calidad, por lo que son vendi-
das a buen precio. Las mismas son comercializadas en el
Centro de Exposicién y Venta de Orquideas de San Lo-
renzo.

El area de floricultura se inicié en 1981 y desde enton-
ces fueron desarrollados varios proyectos de produc-
ciony diferentes especies de flores de corte.

La especialista en flores destaco el apoyo de la Misién
Técnica de Taiwan. Todas las infraestructuras que estan
en Caacupé que es el Centro de Producciony en San Lo-
renzo, el Centro de Exposicién y Venta de orquideas se
lograron con el apoyo de la Misién de Taiwan.

APORTE FINANCIERO Y

VARIEDADES DE ORQUIDEAS

El Ing. Felipe Chi-Ping Kung, gerente del proyec-
to, explico que el mismo tiene dos etapas, la pri-
mera empezé en el 2015 y se extendié hasta
2019. La segunda va desde el 2019 hasta 2022.
Comenté que el proyecto incorporé diversas varieda-
des de orquideas de Taiwan, unas 100 del grupo Phalae-
nopsis y 30 de Oncidium, ademas de otras destacadas.
Indicé que el gobierno de Taiwan brinda apoyo eco-
némico y conocimientos para desarrollar este pro-
yecto. “Nosotros invertimos en el nuevo invernade-
ro de 1.456 metros cuadrados. Esta infraestructura
controla luz, temperatura y humedad por lo que pue-
de mantener un medio ambiente siempre estable
para iniciar el florecimiento de las orquideas”, dijo.
“El apoyo del Gobierno de Taiwan a este proyecto es con
recursos financieros y los conocimientos en el rubro.
Ahora nuestro objetivo es captar personas interesadas
en la produccién industrial de estos dos géneros de or-
quideas”, destaco.

DEMANDA Y COMERCIALIZACION

Las orquideas de corte que se obtienen en el Centro de
Produccién del Proyecto de Apoyo a la Produccion y Co-
mercializaciéon de Orquideas de Caacupé se comercia-
lizan en el Centro de Comercializacién de San Lorenzo.
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Phalaenopsis,
mas conocida
como orquidea
mariposa.

La Ing. Angélica Centurion explicé
que la Phalaenopsis se cotiza por la
cantidad de flores que se encuen-
traen el tallo. El precio de cadaflor
variaentre 10.000y 15.000 guara-
nies dependiendo de la variedad
y del color. “Comunmente se las
[laman mariposa (Phalaenopsis) y
bailarina (Oncidium), ambos géne-
ros se caracteriza por poseer las
varas largas.

Estas flores tienen como mercado
principal la elaboracién de ramos de
novias. Se cotizan a buen precio, los
productores estan comercializando
las varas de 7 flores a 70.000 gua-
ranies y para un arreglo se necesita

Felipe Chi-Ping
entre 3 a4 varas.

Kung, gerente
del proyecto.

.
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Recomendaciones
y cuidados

PHALAENOPSIS

La ingeniera agrénoma Liz Otazu y la Lic. Zulmira Duar-
te, técnicas de la Direccién de Extensiéon Agraria del Mi-
nisterio de Agricultura y Ganaderia, brindaron detalles
sobre el manejo y los requerimientos de los dos géneros
de orquideas de corte desarrollados en el marco del pro-
yecto.

Otazti comentd que alrededor de 50 familias vienen
trabajando en el proyecto desde el afio 2015. Anadié
gue existen muchos aspectos interesantes en la produc-
cién de orquideas en nuestro pais. Dijo que, técnicamen-
te para el género Phalaenopsis, es importante conside-
rar el ambiente en el cual se va a desarrollar el cultivo.
Requiere de estructuras cubiertas con plasticos, malla
media sombra negra (50% y 70%) para las diferentes
etapas de crecimiento de plantines y estaciones.
Asimismo necesita extractor de aire, cortina de aire,
sensores de monitoreo de temperaturay humedad, ade-
mas de mesada de monitoreo de cultivo.

La frecuencia de riego se determina de acuerdo al tipo
de sustrato utilizado y las condiciones climaticas reinan-
tes. En general realizar en forma semanal y lo ideal es
hacerlo cuando el contenido de humedad es 18%.

En cuanto a fertilizacion, requiere de nitrégeno, fésforo
y potasio. Estos son los nutrientes basicos para las plan-
tas. Cada etapa de desarrollo requiere diferentes por-
centajes de composicion de los mismos. Algunas de las
formulaciones mas utilizadas son: 20-10-20; 20-20-20;
10-30-20y 10-50-10.

La temperatura adecuada de crecimiento vegetativo es
25 a 30°C. Son sensibles a temperaturas menores de 15

Angelica Centurién, Andy Peng, Zulmira Duarte, Liz Otazu y Felipe Chi-Ping.
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°C. El uso de instalaciones apropia-
das permite la mayor eficienciaenla
produccién. La humedad mas ade-
cuadaes de 70%.

La Phalaenopsis es eficiente en la
fotosintesis. Cuando hay suficiente
luminosidad, el nimero de hojas y el
area foliar, aumentaran rapidamen-
te. Generalmente la tasa de la red
exterior sombreada es 70%, la red
interior sombreada es 50% a 60%.

ONCIDIUM SP

Requiere de infraestructura cubier-
ta de malla media sombra negra 50
% y mesada de cultivo. La frecuencia
de riego en general se realiza cada
tres dias, en forma manual o por as-
persion.

En cuanto a fertilizacién se aplican
nitréogeno, fésforo y potasio que
son los nutrientes basicos para las
plantas. Cada etapa de desarrollo,
requiere diferentes porcentajes de
composicion de los mismos. Algunas
de las formulaciones mas utilizadas
son: 20-10-20, 20-20-20, 10-30-20
y 10-50-10.

En cuanto a temperatura, varian de
18° a 35° grados, la humedad relati-
va mas adecuada es 70 % y luz som-
braje de 50%. CA
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Baja las previsiones de stock

| USDA en su informe de octubre proyecto la produccién mundial del soja

de la campafia 2020/2021 en 368,47 millones de toneladas, por debajo
de los 369,74 millones de setiembre, en tanto que las existencias finales fue-
ron calculadas en 88,70 millones de toneladas, respecto de los 93,59 millones
del mes pasado. Asimismo estimd la cosecha de soja de los Estados Unidos en
116,15 millones de toneladas, por debajo de los 117,38 millones previstos en
setiembre y de los 116,70 millones calculados por los privados en la previa del
trabajo oficial. Para llegar a dicho volumen el organismo mantuvo el rinde pro-
medio en 34,90 quintales por hectérea, pero redujo la superficie que llegara a
ser cosechada de 33,59 a 33,31 millones de hectareas.
Enelrestode las variables comerciales, y con lareducciéon de las existencias iniciales
antes descripta, el organismo redujo muy levemente el uso total, de 63,07 a 63,03
millones, pero dio el golpe al elevar su estimacion sobre las exportaciones, de 57,83
a59,87 millones de toneladas. Asi, las existencias finales fueron proyectadas en 7,90
millones de toneladas, lejos de los 12,52 millones del informe anterior y también por
debajo de los 9,88 previstos por los operadores. De este modo, el stock final cae de-
bajo de los 10 millones por primera vez desde la campaiia 2016/2017, que termind
con 8,21 millones, y resulta el mas bajo desde los 5,35 millones del ciclo 2015/2016.
Acerca de la oferta sudamericana, el USDA estimo la produccion de Brasil en
133 millones de toneladas y las exportaciones en 85 millones, sin cambios.
En cuanto a la Argentina, el USDA estimo la cosecha de soja en 53,50 millones
de toneladas, sin variantes, pero redujo de 7,50 a 7 millones las exportaciones
de poroto de soja. Las compras de China fueron elevadas por el USDA de 99 al
récord histérico de 100 millones de toneladas.

Merma el
stock global

L a produccion mundial del maiz de la
campaiia 2020/2021 fue proyecta-
da por el USDA en 1158,82 millones de
toneladas, por debajo de los 1162,38
millones de setiembre, en tanto que las
existencias finales fueron calculadas en
300,45 millones de toneladas, respecto
de los 306,79 millones del mes pasado.
Para Estados Unidos estimé la cosecha
de maiz en 373,95 millones de tonela-
das, por debajo de los 378,47 millones
previstos en setiembre. Para llegar a
dicho volumen el organismo redujo
de 112,04 a 111,97 quintales por hec-
tarea el rinde promedio y de 33,79 a
33,39 millones de hectareas la superfi-
cie que llegara a ser cosechada.

En el resto de las variables comerciales
estadounidenses, y con el importante
aporte de la reduccién de las existen-
cias iniciales, el organismo ajusté el uso
forrajero de 147,96 a 146,69 millones
de toneladas y el uso total, de 313,70

Cotizaciones en Chicago (29-10-20)

US$/t Mes US$/it
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a 311,16 millones (el uso para etanol baja de
129,55 a 128,28 millones). Las exportaciones
fueron sostenidas en 59,06 millones. Y tras es-
tos ajustes, el stock final fue calculado en 55,04
millones de toneladas, por debajo de los 63,57
millones del mes pasado, pero por encima de
los 53,85 millones esperados por los privados.
La produccién de Brasil fue proyectada por el
USDA en 110 millones de toneladas, sin cam-
bios respecto del informe del mes pasado. De
igual modo, las exportaciones fueron mante-
nidas en 39 millones.

Para la Argentina el USDA estimd la cosecha
de maiz en 50 millones de toneladas y las ex-
portaciones, en 34 millones, sin cambios.

La cosecha de Ucrania fue ajustada de 38,50
a 36,50 millones de toneladas y sus ventas
externas, de 32,50 a 30,50 millones.

En cuanto a la demanda, el USDA redujo de
25 a 24 millones de toneladas las importacio-
nes de la Union Europea, pero elevé de 18,25
a 18,65 millones las compras de los paises del
Sudeste Asiatico y mantuvo sin cambios las
importaciones de México, en 18,30 millones;
de Japdn, en 16 millones, y de Egipto, en 11
millones. También mantuvo sin variantes las
compras chinas, en 7 millones de toneladas.

Maquinas vendidas
Hasta Setiembre-2020

Mas produccion mundial

a produccién mundial del trigo de la campafia 2020/2021 fue proyec-

tada por el USDA en 773,08 millones de toneladas, por encima de los
770,49 millones de setiembre, en tanto que las existencias finales fueron
calculadas en 321,45 millones de toneladas, respecto de los 319,37 millones
del mes pasado y de los 317,20 millones previstos por los privados.
Asimismo calculd la cosecha de los Estados Unidos en 49,69 millones de to-
neladas, tal lo habia calculado el USDA en su informe de fines de setiembre,
el organismo redujo de 28,41 a 27,98 millones de toneladas las existencias
iniciales y de 3,54 a 3,40 millones las importaciones, pero elevé de 2,45 a
2,72 millones el uso forrajero y de 30,24 a 30,51 el uso total. Las exportacio-
nes fueron sostenidas en 26,54 millones. Asi, el stock final estadounidense
fue calculado en 24,03 millones de toneladas, por debajo de los 25,19 millo-
nes del mes pasado y de los 24,22 millones previstos por los privados.
Uno de los factores que elevé la produccion es la cosecha de Rusia que fue ele-
vada de 78 a 83 millones de toneladas y las exportaciones, de 37,50 a 39 millo-
nes. Para Ucrania la cosecha fue ajustada de 27 a 25,50 millones de toneladas y
las ventas externas, de 18 a 17,50 millones. Asimismo la produccién de Canada
fue reducida de 36 a 35 millones de toneladas, pero sus exportaciones fueron
sostenidas en 25 millones. Con una cosecha que fue elevadade 136,15 a 136,75
millones de toneladas, las importaciones de la Unién Europea fueron manteni-
das en 5,50 millones y sus exportaciones, en 25,50 millones. La cosecha de Aus-
tralia se mantuvo sin cambios, en 28,50 millones de toneladas, al igual que sus
exportaciones, en 19 millones. Para la Argentina el volumen de la cosecha fue
ajustado de 19,50 a 19 millones y las ventas externas, de 13,50 a 13 millones.

Tractores: buen ritmo de venta

Tractores

John Deere 442
Massey Ferguson 244
Valtra 143
New Holland

Case

Lovol

LS

Yto

Mahindra

Total

Cosechadoras

John Deere

New Holland

Case

CLAAS

Massey Ferguson
Total

| término del séptimo mes del 2020 la co-

mercializacion de tractores superd la barre-
ra de las 1.000 unidades vendidas, manteniendo
un buen ritmo de ventas todos los meses, a excep-
cién de un par de meses. Los datos de Camara de
Automotores y Maquinarias (Cadam) demues-
tran que se comercializaron 1.070 unidades.
El promedio de ventas supera 100 unidades por
mes. Las bajas notorias fueron en marzo y abril
de este afo que luego se fueron superando mos-
trando claramente que el campo no para pese a
la coyuntura dificil.
En cuanto a las cosechadoras, el movimiento fue
mas lento. Hasta setiembre del 2020 se vendie-
ron 134 unidades. Sin duda este tipo de maqui-
narias demandan una inversién mayor, ademas

su principal época de ventas se da poco antes de
la temporada de cosecha de los principales culti-
vo de verano, como la sojay el arroz.

Las preferencias en cuanto a marcas siguen en
este orden. En tractores John Deere ocupa el
primer lugar con el 41% de las ventas, en segun-
do lugar Massey Ferguson con el 23% del mer-
cado y en tercer lugar se viene manteniendo
Valtra con el 13% de las ventas. Es importante
destacar que desde este ano, esta marca de la
AGCO en Paraguay, cuenta con dos distribuido-
res Rieder & Cia. y Cotripar.

En cosechadoras John Deere abarca el 41% del
mercado, en segundo lugar esta New Holland con
26% de las ventasy entercer lugar en preferencias
se ubica Case IH con el 17% de las preferencias.
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JCB lanza excavadora
forestal para el mercado

latinoamericano

JCB desarrollé la Excavadora Hidraulica Forestal JCB JS220F pensan-
do especialmente en el mercado forestal que esta creciendo rapida-
mente en la region. La misma fue disenada para trabajar en operacio-
nes de corte y desbaste, el equipo tiene una preparacion especial de
fabrica para recibir cualquier marca de cabezal cosechador.

nificativos en relacién a los sistemas de cosecha

de madera reforestada, incluida la sustitucién de
los sistemas de cosecha manual y semimecanizado por
un modelo mecanizado. “El rubro forestal esta en cons-
tante crecimiento, lo que hace con que la busqueda por
la mejoria continua de los procesos, la reduccion de los
costos totales de operacion y el incremento de la pro-
ductividad sea una constante. Por esta razoén, las excava-
doras necesitan ser robustas, fiables y preparadas para
este tipo de aplicacién”, afirma Neivo Person, gerente de
productos de JCB para América Latina y México.
La demanda por madera en rollo, es decir, el tronco sin
corteza niramas, se duplicara en los préximos anos. Para
satisfacer esta demanda, las areas forestales cultivadas

E I mercado forestal ha experimentado avances sig-
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también crecen en América Latina,
donde actualmente emplea cerca de
1,3 millones de personas.

El cliente forestal es exigente y exige
alta productividad, con necesidad de
operar, en algunos casos, las 24 horas
del dia, los siete dias de la semana.
Teniendo esto en cuenta, la excava-
dora JS220F tiene una preparacion
de fabrica para recibir cualquier mar-
ca de cabezal cosechador, con lineas
hidraulicas de alto flujo y conexiones
de acoplamiento rapido, para facili-
tar lainstalacion del accesorio.
Fueron incorporadas mas de 50
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mejoras en el disefo de la excavadora JS220F, para que
atienda la demanda requerida en aplicaciones de cose-
cha o mismo de carguio. Buscando incrementar la auto-
nomia de la maquina, que es muy importante en opera-
ciones que trabajan las 24 horas del dia, fue incorporado
a la maquina un tanque de combustible de 570 litros,
filtros de combustible de mayor capacidad y un sistema
de enfriamiento mejorado, asi como un paquete de ilu-
minacioén nocturna con 11 |[damparas LED.

Otra innovacién importante fue la implementacién de
un paquete de proteccion en toda la maquina, para evi-
tar dafos en sus componentes principales. La cabina
esta reforzada con policarbonato balistico de 19 mm de
espesor en la ventana delanteray 12 mm en el resto de
las ventanas. También fue agregado una jaula de acero
que cubre la cabina y garantiza niveles aliin mayores de
proteccion contra la caida de objetos (FOPS II, FOGS).
Finalmente, el chasis inferior fue optimizado para la ope-
raciéon forestal, recibiendo una estructura de proteccion
interna y externa a lo largo de los rodillos inferiores para
eliminar el riesgo de desalineacién de la cadena, y la oruga
recibio zapatas de doble garra de 600 mm de alta penetra-
cién, asegurando una mejor traccion en cualquier terreno.

SISTEMA DE MONITOREO JCB LIVELINK

JCB LivelLink esta disponible para toda la gama de ex-
cavadoras vendidas en Latinoamérica, el sistema de
monitoreo Livelink también esta disponible, de manera
estandar, enla JS220F. El LiveLink proporcionainformes
de funcionamiento, alarmas, consumo de combustible y
otras funcionalidades, a los que se puede acceder a tra-
vés de computadoras, teléfonos inteligentes y tabletas.

De esta manera, es posible monito-
rear el desempeio de la maquina
a distancia, permitiendo al cliente
administrar su flota de manera mas
eficiente y programar el manteni-
miento con anticipaciéon de manera
rapiday conveniente.

JCB es lider mundial en la venta de
retroexcavadoras y manipuladores
telescopicos. Es el tercer mayor fa-
bricante mundial de equipos para la
construccién. Esta empresa fundada
en Gran Bretafia,conmasde 75 aios,
y tiene 22 plantas alrededor del mun-
do, produciendo mas de 300 mode-
los diferentes de maquinas. CA
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Agrotis spp.

Plagas inicial
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Ing. Agr. Anette Stolle

Responsable de productos
pre-comerciales de la linea de
agroguimicos para Corteva

es en

el cultivo de soja

on los avances de la agricultura en los ultimos

anos, realizdndose cultivos de forma conse-

cutiva e incorporando estrategias de manejo
sumamente Gtiles tales como el uso de cultivos de co-
bertura hemos tenido un aumento considerable de pla-
gas iniciales de habito polifago con gran capacidad, no
solo de adaptarse a diferentes cultivos sino también de
causar diferentes tipos de dafios dentro de los mismos.
Por otro lado, condiciones de clima adverso, principal-
mente asociado a sequias, aumenta la presién de ciertas
plagas y ademas dificulta considerablemente el control
guimico. Ante este escenario volvemos nuevamente a
la base de todo “Manejo Integrado de Plagas” ya que no
lograremos controles satisfactorios basandonos en una
estrategia de control de forma aislada y necesariamente
deberemos recurrir a una combinacién de estrategias
integrando control cultural, quimico y biolégico.
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Haciendo una breve resefa de las
principales plagas iniciales podemos
realizar la siguiente clasificacion:

PLAGAS QUE ATACAN LAS
SEMILLAS Y RAICES

_ Coros (Coleoptera: Melolon-
thidae). Podemos observar princi-
palmente dos especies en el cultivo
de soja (Phyllophaga cuyaba y Dilo-
boderus abderus). Los dafios de coros
en soja son causados por el consu-
mo de raices por las larvas, tanto en
siembra directa como en siembra
convencional. Los dafos tanto en
soja como en otros cultivos anuales
son causados Unicamente por las
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larvas, principalmente, a partir del final del segundo ins-
tar larval, cuando se alimentan preferencialmente de las
raices secundarias. La intensidad del dafo esta relacio-
nado principalmente al estadio del cultivo y de su siste-
ma radicular, asi como de la densidad y de la edad de las
larvas que ocasionan el ataque. El dafio se observa de-
bido a que las plantas sufren una reduccién de su capa-
cidad de absorcién de agua y nutrientes. Los perjuicios
en la produccién de granos se pueden intensificar en
condiciones de estrés en suelos con baja fertilidad y con
condiciones de déficit hidrico en épocas criticas para el
cultivo, tal como la fase de llenado de granos.

Los sintomas en las plantas pueden ser observadas ini-
cialmente con un desenvolvimiento retardado, amari-
[lamiento, marchitez y evolucionando hasta la muerte.
Estos sintomas son observados en revoleras que son
distribuidas de forma irregular en la parcela.

_ Pantomorus spp. (Coleoptera: Curculionidae).
Es un coledptero de habito polifago. Los adultos se ali-
mentan de las hojas sin causar daifos importantes. Las
larvas, también conocidas como gorgojos de la raiz, son
apodas, presentan el cuerpo blanco y consumen raices.
El periodo mas critico de esta plaga es durante las cuatro
primeras semanas del cultivo de soja. Cominmente, las
larvas viven proximas a la superficie del suelo, yendo a
mayor profundidad en épocas de sequias.

_ Conoderus spp. (Coleoptera: Elateridae). Tam-
bién es conocido cominmente como gusano alambre. Po-
seen un ciclo largo, probablemente una generacién anual.
Las larvas son subterraneas, de color amarilla. Se alimen-
tan de semillas, raices y base del tallo de las plantas.

PLAGAS QUE ATACAN PLANTULAS Y
PECIOLOS

La mayoria de los insectos que atacan plantulas, tallos
y peciolos pertenecen a las érdenes Coleoptera y Lepi-
doptera. En la orden Coleoptera, encontramos géneros
y especies pertenecientes a las familias Curculionidae,
Chrysomelidae y Tenebrionidae. En |la orden Lepidopte-
ra, son citados géneros y especies pertenecientes a las
familias Pyralidae, Noctuidae y Tortricidae.

_ Elasmopalpus lignosellus (Lepidoptera: Pyra-
lidae). Cominmente conocida como oruga Elasmo o
broca del cuello, puede causar dafios considerables en
el primer ano del cultivo en areas recién abiertas. Su
incidencia es generalmente ciclica, en afos con estrés
hidrico prolongado y con suelo arenoso, principalmente,
en la fase inicial del cultivo. Es una plaga polifaga en que
podemos encontrar en diferentes cultivos tales como
maiz, cafia de azlcar, soja, sorgo, trigo, etc.

Las larvas son de coloracion amarilla - rosada, que pos-
teriormente se vuelven de coloracion verde amarillentas
o verde azuladas. Inicialmente las larvas se alimentan de
materia organica del suelo o raspan el tejido vegetal, en
seguida, penetran la planta en la altura de cuello, debajo

‘Uassen N32.1Q :0304

Diloboderus
abderus.

del nivel del suelo, donde cavan una
galeria ascendente. Junto al orificio
de entrada, las orugas tejen capullos
cubiertos con excrementos, restos
vegetales y tierra.

Estas larvas prefieren suelos are-
nosos y necesita de un periodo de
seca prolongada durante las fases
iniciales del cultivo. Inicia su ata-
que después de la germinacion de
la soja, pudiendo extenderse por 30
a40dias, causando muerte de plan-
tulas y falla en las lineas de plantas
en la parcela.

Cuando el ataque ocurre al inicio
del desarrollo de la soja, las punte-
ras de las plantas nuevas se marchi-
tan en pocas horas y mueren en 2
a 3 dias. Plantas con mas de 25 cm
de altura soportan mejor el ataque;
en este caso, la oruga no consigue
abrir las galerias, igualmente dana
el tejido del cuello, retardando el
desarrollo y aumentando la pro-
babilidad de quiebra de la planta
a causa del viento y de la lluvia.
Durante su desarrollo cada planta
puede cortar y causar galerias en el
cuello de hasta 3 plantas. El ataque
generalmente ocurre en reboleras,
comprometiendo cerca de 10 al
50% del drea de soja atacada.

La presencia de paja en parcelas de
siembra directa funciona como =»

Dafo
ocasionado por
Elasmopalpus
lignosellus.
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proteccion contralaradiacién solar, impidiendo el calen-
tamiento del sol, en consecuencia, la pérdida de hume-
dad.

_ Agrotis spp. (Lepidoptera: Noctuidae). Las lar-
vas tienen el habito de enrollarse, lo cual dio origen a su
nombre comun “oruga rosca”. Estas orugas son polifa-
gas, de habito nocturno, alimentandose de varias plan-
tas cultivas, tales como soja, maiz, canola, malezas como
lengua de vaca, picén, etc.

Las larvas son de coloracion general pardo grisdcea en
tonos oscuros. En media la fase larval dura 30 dias. En
los primeros instares, las orugas consumen el limbo fo-
liar y el peciolo, sin cortar el tallo. Entretanto, los daios
en soja son, generalmente, causados por orugas en los
ultimos instares larvales que, ademas de cortar el tallo
de las plantulas en la regién del cuello, pueden destruir-
la debajo de la superficie del suelo, causando muerte de
plantulas jovenes, en plantas mas desarrolladas, el sec-
cionamiento es parcial, y la muerte ocurre recién cuan-
do lalesion es grande.

_ Spodoptera frugiperda (Lepidoptera: Noctui-
dae). El ataque de S. frugiperda cominmente conocida
como oruga militar, en plantulas se observa principal-
mente cuando coincide la ocurrencia de las larvas en los
ultimos instares con plantas recientemente emergidas.
Las orugas cortan las plantulas cerca del suelo, causando
su muerte y fallas en el cultivo con sintomas semejantes
a los de la oruga rosca. Ataques fuertes de S. frugiperda
suelen estar relacionados a periodos mas secos.

En el cultivo de soja, especialmente en la fase inicial, es-
tas orugas son encontradas en el suelo durante el dia,
sobre restos de cultivo o terrones. Durante la noche o
en dias nublados, S. frugiperda se alimenta activamente
de las plantulas.

_ Crocidosema aportema (Lepidoptera: Tortri-
cidae). Es una plaga cominmente conocida como bro-
cade las axilas. Esta plaga debido al habido alimenticio
gue presenta puede causar dafnos econdmicos a partir
de 25 a 30% de puntas atacas. En los estadios iniciales,
lalarvatacalos brotes foliares. A medida que las larvas
se desarrollan, los foliolos apicales atacados perma-
necen pegados entre si a través de hilos de seda, que
caracteriza al ataque del insecto formando una espe-
cie de cartucho, los foliolos atacados se pueden secar y
morir. Las larvas, se mueven de los tejidos en descom-
posicién hacia las axilas de las hojas, donde penetran
en los peciolos hasta el tallo, obstruyendo el flujo de
savia de la planta. Las larvas también pueden atacar
botones florales y eventualmente, vainas. Cuando se
tiene un fuerte ataque durante la fase vegetativa, la
plaga puede reducir la altura de las plantas, aumentan-
do la formaciéon de ramificaciones secundarias y dismi-
nuyendo la altura de insercién de las primeras vainas, o
gue aumenta las pérdidas durante la cosecha.
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Complejo de vaquitas en soja.

MANEJO INTEGRADO DE PLAGAS INICIALES
Para el manejo integrado de plagas iniciales en soja, es
fundamental considerar el sistema de produccién, duran-
te todo el afo, observando sus interrelaciones con otros
cultivos asociados, como maiz, sorgo, milleto, girasol, tri-
g0, brachiaria y otros. Otro aspecto a ser considerado es
gue los habitos subterraneos de las plagas de la raiz di-
ficultan el manejo y practicamente inviabilizan el uso de
medidas curativas para la mayoria de ellas, los insectici-
das que son aplicados en la parte aérea, no se translocan
hacia las raices, donde encuentran los insectos.

El uso de técnicas preventivas y de medidas de evasion
hospedera deben ser realizados con base en el cono-
cimiento de la biologia y de la ecologia de la plaga del
cultivo.

La planificacién y la eleccion de técnicas de manejo de
plagas iniciales en soja debe comenzar en la zafra ante-
rior, mapeando areas con sintomas de dafios (marchi-
tez, amarillamiento, reduccion de crecimiento, muerte
de plantas), incluyendo anélisis de las zafras y cultivos
anteriores, asi como de las caracteristicas del suelo
del lugar. También deben ser realizados muestreos de
suelos antes de la siembra de la soja, buscando evaluar
especies de plagas presentes, su nivel poblacional y su
estadio de desarrollo.

Entre las técnicas que pueden ser utilizadas, actual-
mente, para el manejo de diferentes plagas estan:
Manipulacién de la época de siembra, introduccién de
especies no hospederas o hospederas no preferencia-
les en el esquema de rotacion de cultivos con la soja,
preparacion de suelo, insecticidas aplicados en la semi-
Ila, aplicacién de productos en el surco de la siembra
para favorecer el rapido crecimiento radicular y el au-
mento de la tolerancia de la planta a los daifios. CA
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Fertilizante foliar
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Rizobacter presentd
su nuevo fertilizante

foliar VitaGrow

La empresa Rizobacter realizé la presenta-
cion de VitaGrow, el nuevo fertilizante foliar
organico mineral que brindara al produc-
tor diversas soluciones ante condiciones de
climas adversas. El lanzamiento fue a través
de un live preparado por la compahnia con la
presencia de diversos profesionales del sector
gue tuvieron la oportunidad de realizar ensa-

YOS en varios paises de Latinoamérica.

itaGrow es la nueva solucién que llega a los
V productores de la mano de Rizobacter. La pre-

sentacion virtual fue el pasado 20 de octubre.
Este producto fue lanzado luego de concluir todas las
investigaciones y desarrollos en los diversos paises de
Latinoamérica, en las que se destacan Paraguay, Bolivia,
Argentina y Uruguay donde la compaiiia en asociacién
con la empresa Profarm la responsable de la tecnologia
de VitaGrow realizaron el trabajo.
En la oportunidad, Sergio Pieroni, responsable de Pro-
farm para Latinoamérica, comentdé sobre los origenes
de la tecnologia desarrollada para VitaGrow, que tiene
origen finlandés, posee 16 macro y micro nutrientes y
diversas moléculas, de formulacién sélida y aplicacion
foliar. Comentd que la linea puede ser aplicada en dosis
bajas de 150 gramos por hectdrea. VitaGrow es un pro-
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Sergio Pieroni, responsable de
Profarm para Latinoamérica
y Fernando Sanchez,
representante de Rizobacter.

Detoxificanté?

Gustavo
Ferraris.

Apaltintriente: «

ducto de facil absorcién por los ve-
getales, lo incorpora al metabolismo
y tiene la capacidad de ingresar a la
planta por su sinergia con otras mo-
Iéculas que se aplican en conjunto.
Entre los desafios que comentd
durante el live fue el obtener resul-
tados a campo, donde buscaron a
profesionales para el desarrollo y
posicionamiento en la region. “Solo
podiamos acceder a informacién
de calidad, ensayos de calidad si
contdbamos con profesionales que
demostraron su utilizacién en los
diversos paises vecinos como Para-
guay, Uruguay, Boliviay en la Argen-
tina” dijo.

A raiz de estos ensayos en los culti-
vos de soja, maiz, trigo, cebada, arroz
y canola se logré obtener buena in-
formacién general con profesiona-
les de primer nivel situados en las
diversos paises de la regién, ademas
se tuvieron dos profesionales mas
que realizaron el estudio basico, se
presentaron los estudios de ensayos
de comportamiento, se evalud la fi-
siologia de la planta'y como actuiael
producto dentro de la misma, donde
se comprobd que habia una canti-
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dad de enzimas detoxificantes, regenerada que cambia-
ban el metabolismo interno de la planta desempefando
una 6ptima funcion fisiolégicamente, explicé.

Por su parte, Fernando Sanchez, representante de Rizo-
bacter, menciond que VitaGrow es el resultado de varios
afos de investigacion y desarrollo de la compaiiia y a
través de distintas empresas calificadas a nivel mundial
como Profarm, encontraron esta propuesta atractiva
por sus cualidades y atributos para los cultivos, con una
tecnologia complementaria a lo que es una fertilizacion
de base, donde los profesionales presentaron datos de
ensayos en la oportunidad.

RESULTADOS

Entre las diversas presentaciones que se dieron a cono-
cer en el evento virtual expusieron resultados el Ing. Agr.
Gustavo Ferraris quien realizé la presentacion de Bioesti-
mulantes y nutricional en zona de nucleo de Uruguay; el
Ing. Agr. Esteban Hoffman, de Buenos Aires, quien men-
ciond sobre el efecto detoxificante en aplicaciones de
herbicidas post emergentes en sojay cebaday el Ing. Agr.
Jorge Gonzalez, quien indicé sobre el efecto bioestimu-
lante y antiestresante en ambientes del sudeste.

La antependultima exposicion fue del Ing. Agr. Hernan
Zorrilla, quien brindé resultados sobre el efecto detoxi-
ficante en aplicaciones de herbicidas post emergentes
en arroz en Uruguay.

PARAGUAY

Por Paraguay el Ing. Agr. Andre Zabini realizé la diser-
tacioén virtual sobre el efecto antiestresante, frente a
situaciones de alto estrés térmico e hidrico, tras dos
anos de prueba en los diversos paises incluido el nues-

Andre Zabini.

Hernan
Zorrilla.

Esteban
Hoffman.

Jorge
Gonzalez.

tro, el profesional comenté sobre la
utilizacion del producto ante estas
condiciones. Los datos del estudio
incluyen cultivos de soja y maiz,
donde se observé un incremento
del vigor de la planta, se introdujo
mayor crecimiento en las plantas
mayores, indices de clorofila, y la
pigmentacion verde de la planta,
lo cual se tradujo en un incremento
de la productividad sobre todo en
maiz en la zafra 2020, menciond.
“Tuvimos una condicién de falta de
agua y temperaturas excesivas en
gran parte del periodo en el ciclo
del maiz, entonces alli el producto
manifesté un incremento de creci-
miento de productividad muy im-
portante en el cultivo”, dijo.

Explicé que VitaGrow cuenta con
una materia prima diferente a lo
que existe en el mercado, pues
posee una extraccion natural de
la celulosa de Finlandia y sus com-
ponentes son algo que no pudo
observar el mercado. Asimismo
expreso6 que el nuevo producto se
presenta para ayudar a las plan-
tas a soportar mejor el estrés am-
biental, dado que son productos
esenciales para quienes buscan
adquirir altas productividades. El
profesional destacé que para con-
seguir altas productividades es
necesario observar las condicio-
nes basicas del suelo, la nutricién
de planta y VitaGrow, sin dudas
viene a ser un complemento dife-
renciado por su actuacion directa
en la fisiologia vegetal, ayudando
a soportar mejor las condiciones
ambientales estresantes y su uso
en el pais sin dudas serd de manera
positiva en el campo, tras los resul-
tados positivos durante la fase de
experimentacion, afirmé Zabini.
VitaGrow cuenta con factores inte-
resantes que fueron mencionados
a lo largo de las presentaciones de
los profesionales donde cada uno
de ellos destacé el fortalecimiento y
los beneficios para los cultivos pro-
bados, donde es importante resaltar
los 4 beneficios de este nuevo ferti-
lizante foliar, como bioestimulante,
antiestresante, desintoxicante vy
aporta multinutrientes. CA
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a marca Agrinplex, ya cono-
L cida por su calidad en silos

bolsas, ha ganado adeptos en
el rubro ganadero, con las geomem-
branas para el silaje, silos bolsas y
los comederos. Durante la visita a
la familia Bergen, en la colonia Som-
merfeld, pudimos constatar la utili-
dad de los comederos en una finca
dedicada alalecheria.
Ivan Amarilla, asesor técnico de
CMP Agro, comenté mas detalles
sobre esta innovadora propuesta
con la que vienen trabajando hace
bastantes afios. Comenté que la li-
nea Agrinplex cuenta con peliculas
para invernaderos, mulching, y las
geomembranas para el forrado de
tanques de agua, para la elaboracién
de biodigestores y los comederos
nacieron para dar un valor agrega-
do a la calidad de la linea, la cual fue
desarrollada para cumplir con las

Los comederos de Agrinplex han ido
ganando notoriedad en el rubro pe-

cuario por su practicidad y bajo costo, exigencias del productor, tanto en
el material es ampliamente aptoy CMP duracion como en atoxicidad, el cual
. . es fundamental en el uso con la ali-

Agro junto Agrinplex ofrecen como mentacién del ganado.
opcidn para los productores pecuarios. Explico que el comedero utilizado
= - en la finca de los Bergen es la geo-
Visitamos el tambo de la familia Bergen, membrana de 1.000 micrones, de
; ; ; durabilidad amplia y producido con
qu |e.n.es C_(?menta ron su experiencia en alto estandar de calidad y densidad.
la utilizacion de este producto. Ademas de facil instalacion que le
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permite al productor utilizar y colocar con pocas herra-
mientas de acuerdo a su necesidad. Entre las caracte-
risticas del material se encuentra su resistencia a rayos
UV, se pueden armar en lineas contindias adaptandose
a distintos tipos de corrales y sobre todo poseen mayor
durabilidad.

Amarilla resalté que ademas que el material es atoxico,
por ser fabricado con materia prima especial, resisten-
te a 4cidos, alcalis y sales que pueda contener la racion,
ademas de la saliva de los animales, entre otras carac-
teristicas- El comedero es apto para raciones sélidas,
semi solidas y liquidas “ La aceptacién es bastante bue-
na, tiene bajo costo, es de facil manejo, practico se puede
poner en lineas en paralelo, en cuadrado de acuerdo a
la necesidad de cada campo y no se necesita muchas he-
rramientas para la instalacion”, dijo.

Asimismo, comentd que con el comedero de Agrinplex
abarcan diversas zonas ganaderas como el Chaco, Alto
Parand, Caaguazu e ltapua, ademas del sistema de silo
bolsas que son utilizados para el almacenamiento de
maiz picado para la alimentacion de los animales el cual
puede ser utilizado entre 12 y 14 meses aproximada-
mente.

El productor Ernie Bergen viene trabajando con los co-
mederos que utiliza en su tambo, asi como en la provi-
sion de silo bolsas para su trabajo de prestacién de ser-
vicios que realiza en la zona.

Por su parte, Ernie Bergen productor de la colonia Som-
merfeld, comentd que gracias a la confianza y la calidad

e AR _ ;\ E )
El tambo cuenta con 120 vacas en produccion.

La Familia
Bergen en
compafia de
Ivan Amarilla
(der.), asesor
técnico de
CMP Agro.

Ernie Bergen,
productor.

de la marca Agrinplex se encuentra
ofreciendo el servicio de cortey pre-
paracion de silo tortas o en silo bol-
sas parala conservacién de ensilajes
de varios productores, que escogen
este medio de almacenamiento para
brindar este tipo de alimentacién en
su ganado lechero.

Mencioné que este servicio empe-
z6 hace 10 anos, donde con un poco
de trabajo y perseverancia han ido
ganando espacio en esta area. Pos-
teriormente fue ganando clientes y
comenzaron las inversiones en ma-
quinarias con una picadora y poco
a poco fueron avanzando. “Noso-
tros le proveemos a nuestros clien-
tes a través de CMP Agro la marca
Agrinplex, cuya calidad es ideal para
el uso y servicio que ofrecemos a
nuestros vecinos. Estoy tranquilo
porqgue tienen todo el material que
necesitamos para ensilaje y me ayu-
da a prestar un servicio de calidad”
destacé.

TAMBO BERGEN

El tambo tiene una trayectoria de
30 anos. La actividad inicio su padre,
hasta ahora siguen trabajando todos
juntos con sus hermanos. Actual-
mente el plantel principal es de la
raza holando, pero también cuentan
con un poco de Jersey.

El tambo cuenta con 120 vacas en
produccion y el promedio es de 26
litros diarios por vaca. En el tambo
utilizan del comedero de Agrinplex
desde hace 10 ainos, cuya lona fue
cambiada recientemente después
de utilizar 9 afos de manera inin-
terrumpida. CA



NOTA TECNICA

Resistencia
de Insectos a
Insecticidas

entro del dmbito de la agricultura en el Para-

guay, asi como en otros paises; existen limita-

ciones productivas que siempre causan pér-
didas a los productores. Entre estas, se mencionan a
las plagas agricolas como verdaderas pesadillas para la
produccién en ciertos rubros. Asi a través del tiempo la
técnica del control quimico con insecticidas es conside-
rada como la mas utilizada por los agricultores. La apli-
cacion de insecticidas es la solucién para el control de
muchas plagas claves en los cultivos. No obstante, con el
uso repetitivo de los agroquimicos, aflora una capacidad
genética que poseen los insectos en forma natural; lare-
sistencia de una pequefa poblacién de individuos a los
insecticidas. Esta capacidad es natural dada en la pobla-
cion para la supervivencia de la especie ante una situa-
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cion de adversidad. Laresistenciade
plagas a insecticidas es un problema
mundial, debido a la migracion de los
insectos de un cultivo para otro, con
la consecuente invasién de insectos
sobrevivientes resistentes.

La resistencia de un insecto es la
habilidad de soportar dosis de in-
secticidas que serian letales para la
mayoria de la poblacién normal de
una especie.

DESARROLLO DE

LA RESISTENCIA

En la poblacién de plagas de la Figura
a. se observan insectos encuadrados
en rojo, estos insectos existen nor-
malmente en la naturaleza, y poseen
genes que les da la caracteristica de
resistencia a insecticidas; los otros
insectos enmarcados en verde cons-
tituyen la mayoria de la poblacién y
son insectos con la caracteristica de
susceptibilidad o sensibilidad a los
insecticidas. Cuando se utilizan va-
rias veces el mismo insecticida que
posee el mismo mecanismo de ac-
cion; los insectos enmarcados en rojo
no son eliminados, la mortalidad solo

Www.campoagropecuario.com.py



Figura a. Figura b. *

Insectos resistentes i
Insectos susceptibles
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se observa sobre los insectos susceptibles enmarcados FACTORES QUE INCIDEN

en verde. Esta caracteristica no se detecta con la simple EN EL DESARROLLO DE
observacion del insecto, sino esta dada por la presencia LA RESISTENCIA

y expresion de los genes de resistencia. Si se repiten las _ Factores Genéticos. En la
aplicaciones se podria llegar a la situacién de la Figura b, célula, los cromosomas tienen la
donde predominan en la poblacién de insectos los enmar- informacién genética responsa-
cados enrojo. En ese momento el productor ya expresasu bles de la expresién de los meca-
disconformidad con la eficacia del insecticida. nismos asociados a la resistencia.
Estos insectos enmarcados en rojo en ocasiones pueden Estas caracteristicas, se pueden
presentar la resistencia a otros productos utilizados con transmitir o heredar a la descen-
el mismo mecanismo de accion del anterior, a esto se lla- dencia, como factor de supervi-
ma resistencia cruzada; y en otras situaciones también vencia.

son resistentes a productos de diferentes mecanismos La evolucién y expresion de la
de accién, conocida como resistencia multiple. resistencia no se realiza =»

Ruta Graneros del Sur Km. 36,5 - La Paz - Itapua
Casilla de Correo N° 4 - Encarnacién - Paraguay
Tel./Fax: (+595) 763 20100 (R. A.)

e-mail: coop.lapaz@lapaz.com.py
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NOTA TECNICA

con la misma velocidad en todos los organismos
gue son sometidos a la presion de seleccion, de-
pendera de otros factores; el cruzamiento entre
los insectos, la herencia y caracteristicas del rasgo
heredado, pudiendo presentar alelos homocigotas
(SS) Susceptibles (RR) Resistentes o heterocigotas
(RS), que a su vez pueden ser recesivos, codomi-
nantes o dominantes.

Las figuras muestran el probable comportamiento de
poblaciones de insectos susceptible (SS) (RS) cuando
los genes son recesivos, en este caso la poblacién con
genes (RS) se comportan como susceptibles. En el si-
guiente caso cuando los genes (RS) son dominantes,
esta poblacion se comporta como resistente. Y en el
caso de codominancia o resistencia intermedia la po-
blacién es controlada parcialmente.

Factores Bio-ecolégicos. Los insectos poseen
caracteristicas que estan relacionadas con la evolu-
cion de la resistencia; la tasa de reproduccion; cuan-
to mas elevada la tasa, mas rapida la seleccién de in-
dividuos resistentes; la duracion de cada generacién
de la poblaciéon se relaciona con la exposicién por ma-
yor tiempo al insecticida; menor tiempo menor expo-
siciéon, menor seleccion de individuos resistentes;
y viceversa, mayor tiempo de exposicion, mayor se-
leccién; los insectos resistentes con gran movilidad
y dispersién, favorecen el establecimiento de pobla-
ciones resistentes; con relacion a los habitos alimen-
ticios, para los insectos mondéfagos menor evolucion
de la resistencia con relacion a los polifagos que po-
dran sobrevivir en otros cultivos y ademas estar ex-
puestos a insecticidas para continuar el proceso de
seleccién de individuos resistentes. La mortalidad
natural también es una variable que podra contribuir
o no alamayor evolucién de los insectos resistentes.
Factores operacionales. Se refiere a todas las
actividades realizadas por el hombre, que incluye los
productos seleccionados en el control de plagas.

Caracteristicas del producto; la dosis debe ser siempre
la recomendada para el control de esa especie; la per-
sistencia del producto, cuanto mas persista el producto
y dependiendo del ciclo del insecto, podra exponerse a
una mayor presion de seleccién. La formulacion también
afecta, relacionado con la persistencia. Selectividad del
insecticida a enemigos naturales que ayudan en el con-
trol de las plagas.

Caracteristicas de la aplicacién: el uso de nivel de accién,
con el monitoreo adecuado de las parcelas, atendiendo
el estado de desarrollo de la plaga; para una aplicacién
oportuna buscando optimizar la eficacia del producto.
El momento de aplicacién considerando las técnicas de
aplicaciéon recomendadas para los insecticidas, incluyen-
do la calibracién de equipos y el factor clima.
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MANEJO DE LA RESISTENCIA
Por Moderacién: Uso de dosis redu-
cidas del insecticida, disminuir la fre-
cuencia del uso del insecticida, uso
de insecticidas de baja persistencia,
control de focos cuando sea viable
Por Saturacién: Uso de dosis eleva-
das del insecticida para que la resis-
tencia sea funcionalmente recesiva;
uso de coadyuvantes sinergistas
para mejorar el control de plagas.
Por Ataque Mdltiple: Rotacién de
insecticidas con diferentes meca-
nismos de accion, mezcla de insec-
ticidas con diferentes mecanismos
de accion.

CONSIDERACIONES PARA EL
MANEJO DE LA RESISTENCIA
_ Evitar las aplicaciones de in-
secticidas en periodos de inter
campania (abril a setiembre) por
ejemplo.
Introducir en el control de plagas
productos selectivos como Ba-
culovirus u otros productos, para
disminuir la presién de seleccion.
Monitorear la tasa de resistencia
de plagas (linea de susceptibili-
dad).
Aplicaciones oportunas, con las
técnicas de aplicacién recomen-
dadas.
No incrementar las dosis cuan-
do el producto falla, cambiar por
otro producto de diferente me-
canismo de accion.
Evitar el uso prolongado de los
mismos productos.
Control de plantas hospedan-
tes, rebrotes, (o guachas), male-
zas, otros. CA
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ALTA PERFORMANCE ATENDIENDO
TODAS LAS NECESIDADES DEL CAMPO

PROMANR PROMAM PROMAX PROMAN PROMAN
RayNitro Forte Frontera PowerPro MOB
PROMAX PROMAX PROMA X PROMAX

Cereales ArrozSuper Green Grow

¢ * o R I *
@ L 4
# ; °, 0 L 4 o & ‘,"‘ > J
o 0 \ & ‘ & Somax presenta la linea de
4 ' Nutricién PROMAX.

Soluciones completas y eficientes para
la nutricién de los cultivos.

Activadores vegetales, macro y
micronutrientes, con la mas alta tecnologiag,
brindando el mejor equilibrio fisiologico y
nutricional, desarrollando al maximo el
potencial productivo de cada planta.

Porque mejor que producir hoy
es producir siempre.

=« Matrizy Hernahdana
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Descubri la Red AgroServices

Y genera puntos con la compra de productos Bayer, los mismos pueden ser canjeados
por servicios y/o beneficios que ampliaran las posibilidades de tu negocio.

Suscribite en: red ‘

<> AgroServices

Distribuidores autorizados:
Coop. Agr. de Prod. Sommerfeld Ltda. - Compafia Dekalpar S.A. - CIABAY S.A. - Coopasam Ltda. - Cooperativa Colonias Unidas

(.Vale S.A. - AGRO SILOS EL PRODUCTOR S.A. - COPRONAR Ltda. - AGRO SUSIK S.A - Monsanto Paraguay S.A. - Agropar S.R.L.




@ Pack Attack

EL ATAQUE MAS EFECTIVO
CONTRA LAS CHINCHES

"\ Gran poder de volteo
/y control de ninfas

.. Accion residual
" insuperable

\. Combinacién mas
. poderosa del mercado
/para un doble golpe

L@ Actara @ €ndigo

Adquiri tu PACK ATTACK en un distribuidor de Syngenta Paraguay SA




