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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222 799

Cel.. 0971401 750
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Agricultura en buenas manos

Casa Central

Super Carretera - km 2,5
Hernandarias

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com

R
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Casa Central

Av. Mcal. Lopez y Super

Carretera ltaipu - Hernandarias
« 063122267 -

amozo.com.py

NUEVOS TIEMPOS,
NUEVAS SOLUCIONES.

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220 997
unijet@unijet.com.py

2dcb.com.br
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La tecnologia directo a tu campo

m

Avenida San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5 -
Ciudad del Este - Alto Parand, Py.

(©) Tel.: (061) 572 871 - Fax: (061) 572 182 -

® SAC: Tel.: 0800 115 100 - sac@agrofertil.com.py
agrofertil@agrofertil.com.py
www.agrofertil.com.py

SILOS Y SUCURSALES

Silo y suc. Morena'i (0983) 580 740

Tolva Ynambu (0983) 581 671

Silo y suc. Naranjito (061) 572 182 / (0984) 102 204
Sucursal Bella Vista (0767) 240 692

Silo y suc. Tirol (0982) 222 999

Silo y suc. Iruiia (0983) 440 366

Silo y suc. Naranjal (0986) 755 928 / (0985) 510 176
Silo y suc. San Cristobal (061) 572 182 / (0986) 404 702

15,16 y 17
de Diciembre
2020

Area Tecnoldgica

Silo Agrofértil - Naranjal

® 7:30 hs

Silo y suc. Santa Rosa del Monday (0983) 417 060

Suc. Juan E. Estigarribia (Campo 9) (0528) 222 946

Silo y suc. Nueva Durango (0983) 631 210/ (061) 572 871
Silo y suc. Liberacion (0431) 200 553/2

Silo XT Ypejhti (0983) 616 056

Silo Minga Guazii Km 27 (0981) 900 604

Silo y suc. Santa Fe del Parana (061) 572 871/ (0983) 656 171
Silo Pikyry (061) 572 871/ (0983) 581 602

Silo y suc. Fortuna (0973) 887 022

Silo y suc. Fortuna Il (0983) 580 226

Silo y suc. General Diaz (0983) 153 735

Silo y suc. San Alberto (021) 328 0945

Silo Lapacho (0983) 440 237 / (0985) 717 384

Silo y suc. Colonia 8 de Diciembre (Troncal 3) (0983) 310 870

Silo y suc. Nueva Esperanza (Troncal 4) (0464) 20 040/41 / (0984) 274 021
Silo y suc. La Paloma (0985) 646 767 / (0983) 203 633



+info en: seguinos en:

CO NTE N I DO B campoagropecuario.com.py ﬁ O @

NOTA DE TAP

GRUPO SELECTA: INN CON
YERBA Y NUEVOS RUBROS

Conocida por la yerba mate de alta calidad, el Grupo
Selecta, desde-Bella Vista Sur, ofrece diversos productos
alimenticios al mercado nacional e internacional. Innova con
servicios turisticos donde ofrece una Aventura en contacto
con la naturaleza, conocimientos y diversos sabores.
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EDITORIAL

NO SOLO GENERA RIQUEZA,
TAMBIEN DIGNIFICA

M uchas veces se resalta la importancia que tiene la produccién
por su componente econémico dentro de los beneficios

gue aporta a una sociedad, a un pais. Sin embargo, la contribucién
alcanza ribetes no siempre reconocidos pero que hacen a lo global.
Asi, si bien es cierto tiene una alta participacién en la generacion
de lariqueza, como toda actividad de la economia, se diferencia de
otras por dar respuestas a demandas basicas.

Ejemplo de ello constituye la posibilidad de brindar alimentos,
generando asi una oferta que contribuye sobremanera ala
seguridad alimentaria para los consumidores, tanto en lo

general como en lo particular, pues se combate al hambrey ala
desnutricion. Es decir, no solo colabora con la cuestion econémica,
gue es importante, sino que puede ser respuesta incluso a aquellos
sectores mas vulnerables.

Otro aspecto que merece destaque igualmente tiene que ver con
constituir una actividad que contribuye al arraigo. Representa

la posibilidad de evitar fugas de jovenes o adultos de sus
comunidades hacia otros lugares a la espera de cosechar un mejor
porvenir para ellos y los suyos. De esta forma se evita un sinfin de
situaciones incluso con tintes traumaticos como los que supone la
divisién de las familias o de los ntlicleos humanos.

Finalmente, y no como dato menor, al ofrecer una ocupacion
laboral se contribuye a la dignificacién de la persona humana.

Es un reconocimiento que incluso puede generar hasta falta

de conviccion de la importancia del trabajo en el campo y sus
implicancias para la vida digna. Una vez que se pueda interpretar y
reconocer este valor, se tendra una mejor aproximacion de lo que
implica la produccién en nuestras vidas.

PRODUCCION GENERAL
DIRECCION

Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel.: (0971) 144 805 — (0982) 848 504
ARTEMAC direccion@artemac.com.py
MARKETING & COMUNICACIONES L
EDICION
Noelia Riquelme

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero
Asuncion, Paraguay

pOSELECTA

\nnovacién | Telefax: (021) 612 404 — 660 984 — 621 770/1 editora@campoagropecuario.com.py

constante Todos los derechos reservados noerigquelme@hotmail.es
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MASSEY FERGUSON

Descubri como seria el playlist de tu vida
si usas Iubricates cde Massey Ferguson

Otros I Fo T -;,, : f Lubricantes
Lubricantes AT B =5 Massey Ferguson by Shedl
3 =

@ 'H””"'I“l"l'q“' _ :. \ @ un|||||!.1.||.|..|||.

Para que tus maquinas siempre funcionen al maximo y con el mejor rendimiento, te recomendamos
usar los Lubricantes Genuinos de Massey Ferguson.
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Urgen medidas para la navegacion

E n un comunicado en forma conjunta varios gremios
aguardan que las autoridades declaren una situa-
cién de emergencia para la navegacién, ante la condi-
cioén critica de navegabilidad de los rios Paraguay y Pa-
rana. Entre los suscriptores estan la Unién de Gremios
de la Produccién (UGP), la Unién Industrial Paraguaya
(UIP), la Camara Paraguaya de Procesadores de Olea-
ginosas y Cereales (Cappro), la Camara Paraguaya de
Exportadores y Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco), la Camara Paraguaya de Exportado-
res (Capex), el Centro de Importadores del Paraguay
(CIP), la Federacion de la Produccidn, la Industria y el
Comercio (Feprinco), la Asociacion de Agentes Mari-
timos del Paraguay (Asamar), la Camara Paraguaya de
Terminales y Puertos Privados (Caterppa), el Centro de
Armadores Fluviales y Maritimos (CAFYM), el Club de
Ejecutivos y la Fundacién Amcham Paraguay, de la Ca-
mara de Comercio Paraguayo - Americana. Estas orga-
nizaciones vinculadas al comercio internacional de ex-
portacién e importacién aguardan que el Parlamento
de curso a esta normativa que tiene media sancién de
Diputados y que a finales del mes fue analizado en Se-
nado, pero que finalmente fue postergada la definicién.
Entre otros aspectos, la declaracién de emergencia de
navegabilidad permitiria asegurar el financiamiento de
las obras de dragado que contribuyan a dar continuidad
al comercio exterior. En su comunicado, los gremios
consideraron que urge la aprobacion del documento
para enfrentar las dificultades que actualmente pre-

senta la navegabilidad en dos de los principales cauces
hidricos internacionales del pais, puesto que “se movi-
liza mas del 90% de nuestro comercio exterior”. En otro
momento se sefiala que “la asignacion de los recursos
para la realizaciéon urgente de los trabajos apuntalara
la recuperacion de nuestra economia en el afo 2021,
con su consecuente impacto en los ingresos fiscales.
Diputados acompané el pedido para la emergencia por
el presente ejercicio fiscal y que permita el transito de
embarcaciones por empuje de convoyes y autopropul-
sadas, “ante las historicas bajantes pronunciadas de
ambos rios y los prondsticos climatolégicos que pro-
yectan una escasa hidrometria para los préximos me-
ses, lo cual imposibilitaria una navegacion eficiente”, se
menciona finalmente. CA

Molienda con registro mas bajo desde 2013

pesar de un buen desempefio en el mes de octu-

bre, el procesamiento de oleaginosas alcanzé las
2.910.538 toneladas, con lo cual se mantiene como el
registro mas bajo alcanzado a esta altura del afo des-
de el 2013, segun el boletin informativo de la Cdmara
Paraguaya de Procesadores de Oleaginosas y Cereales
(Cappro). Este valor representa una caida de alrededor
de 180 mil toneladas con relacién al acumulado al déci-
mo mes y de 8,6 con relacién al promedio de los ultimos
anos para el mismo periodo. La mayor parte del mencio-
nado buen registro de octubre guarda relacién con las
328.281 toneladas de soja procesadas, uno de los mas
altos de los ultimos afios para este mes, pero que guar-
da relacion con el desempefio atipico de este afo por los
retrasos en el inicio de la cosecha y las adecuaciones por
la pandemia. Considerando lo poco que queda del afio y
gue el mes de diciembre suele ser destinado en mayor
medida a realizar los mantenimientos de rigor en las fa-
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bricas, ya resulta muy complejo esperar que se revier-
tan los numeros negativos que se han venido dando en
la industria aceitera. Del aprovechamiento de la soja, se
indicé que el acumulado hasta octubre implicé una utili-
zacion del 74 % de la capacidad nominal de molienda en
las industrias asociadas al gremio. Este valor representa
una mejoria de un punto porcentual con respecto al cie-
rre del pasado mes de setiembre, aunque alin se encuen-
tra cuatro puntos porcentuales por debajo de lo que se
habia conseguido a esta altura del 2019. Si tomamos en
cuenta que los Gltimos meses del afo se utilizan normal-
mente para realizar operaciones de mantenimiento ha-
bituales en las fabricas, sera dificil esperar mejoras mas
significativas en lo que queda del aio. Si en los préximos
dos meses se procesara en niveles similares al prome-
dio de los ultimos tres afos para los respectivos meses,
el porcentaje de utilizacién seria el mas bajo desde el
2014, se consigné. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Contribucion sojera a
progresiva disminucién
de pobreza

roductores de menos de 20 hectareas del departa-

mento de San Pedro destacaron que el progreso en
la zona se esta dando de forma paulatina por la desmiti-
ficacién del cultivo de la soja y que muchas familias se
dieron cuenta que con poco terreno también se puede
tener rentabilidad, sin embargo, la falta de informacién
de sus vecinos al oponerse al cultivo retrasa el potencial
de crecimiento y la salida de la pobreza de miles de fami-
lias, conforme un material de divulgacion generado por
el Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio). En efecto,
segun el informe de la Direccién General de Estadisticas,
Encuestasy Censo, en 1997 el 57% de la poblacién de San
Pedro estaba en la linea de la pobreza, mientras que en el
informe realizado en el 2019 esa brecha pasé al 36% de la
poblacién. En cuanto a pobreza monetaria, el informe ofi-
cialindica que ha 160.183 habitantes de San Pedro tienen
ingresos inferiores al costo de la Canasta Basica de Consu-
mo. En el departamento de San Pedro se va aumentando
la superficie de siembra de cultivos como soja y maiz que
son los rubros de rentas de las familias que buscan salir de
la pobreza mediante el desarrollo agricola. En 2019 la su-
perficie de siembra de soja alcanzé las 27.313 hectéreas,
mientras que en el arranque del 2020 la superficie alcan-
z6 las 32.707 hectéreas; en cuanto a maiz la superficie
de siembra alcanzé las 90.879 hectéreas y en el 2020 la
superficie de siembra arrancé con 42.903 hectareas. Uno
de los ejemplos de progreso es el cooperador del Inbio,
Alejandro Colman, quien tras aifos de ser uno de los que

acompanaba a las marchas campe-
sinas decidio sacarle de la pobreza a
su familiay empez6 a producir en sus
pocas hectareas de terreno y tras ser
asistido por el instituto, dentro del
Programa de Agricultura Sustentable
con Biotecnologia, y empez6 a produ-
cir rubros de renta como soja y maiz
obteniendo muy buenos resultados
en su parcela. En la actualidad, Col-
man sembré Sojapar R24 y en una
parcela, ubicada en el distrito de Lima
y hasta donde se trasladaron autori-
dades del dmbito agropecuario. CA

Alejandro
Colman.

Oposicion ratificada contra uso de semillas ilegales

a Asociacion de Productores de Soja, Cereales y

Oleaginosas (APS) difundié una posicion por el cual
ratifica su oposicion al uso de semillas de origen ilegal,
pero defiende el uso propio de semillas estipulado en la
Ley de Semillas y Proteccién de Cultivares N° 385/94,
reglamentada en el 2012. En un pronunciamiento divul-
gado el 11 de noviembre, fechado en Ciudad del Este, |a
APS consideré que se deben diferenciar variedades an-
cestralesy variedades reconocidas por su mejoramiento
genético. Se recordd que las ancestrales son libres, pero
una variedad reconocida debe respetarse. La institu-
cion insté a no confundir la produccién de una semilla
para uso propio del productor por una generacion de
materiales de propagacién para negociar. Este segun-
do punto es un comportamiento que falta a la éticay va
en detrimento de las inversiones de semilleros debida-
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mente constituidos que trabajan con calidad. Desde la
APS se viene trabajando de cerca con los obtentores y
productores de semillas para establecer un marco ar-
monico en donde se reconozca la propiedad intelectual
por el desarrollo de estos germoplasmas de alto rendi-
miento y de buena calidad. La venta y el proceso legal
de la distribucion y multiplicacién de semillas permiti-
ra motivar a las empresas obtentoras y productoras de
semillas a emplear ese recurso generado, sumadas a la
experiencia en investigacion y desarrollo que tienen,ala
busqueda de variedades para cada regién especifica de
nuestro pais, ya que actualmente el mercado local, en su
mayoria, adopta cultivares de otras zonas, por lo tanto,
no tienen adaptacion a ciertos microclimas de Paraguay,
informo el material de divulgacién de la comisién direc-
tivadela APS. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Otro impuesto cuestionado

| Congreso de la Nacién traté en noviembre el

proyecto de Ley de Aporte Solidario Extraordi-
nario de las Grandes Fortunas, conocido popularmen-
te como “impuesto a la riqueza”, en medio de criticas
desde el mundo empresario y rural y luego de que al
menos tres grandes empresarios -Marcos Galperin
(Mercado Libre), Gustavo Grobocopatel (Los Grobo) y
Federico Tomasevich (Puente)- decidieran mudarse a
Uruguayy, con ello, dejar de tributar en la Argentina.
La norma grava a los bienes por mas de 200 millo-
nes de pesos en el pais o en el exterior conun 2%. La
tasa sube a 2,25% para las fortunas de entre 300 y
400 millones; al 2,50% para los activos entre 400 y
600 millones y al 2,75% para la franja de 600 a 800
millones. La tasa llega al 3% cuando los patrimonios
oscilan entre 800 y 1.500 millones; al 3,25% para
guienes tienen de 1.500 a 3.000 millones, y a partir
de esacifra se abonara el 3,5%.
En tanto, la Comisién de Enlace de Entidades Agrope-
cuarias manifestd su alarma ante el tratamiento de la
ley. Lo consideran un nuevo impuesto que se suma ala
larga lista de tributos, tasas y gravamenes, incluyendo
los derechos de exportacion, que viene pagando el sec-
tor, aumentando alin mas una presién impositiva que
sefalan como insoportable para el productor.

Carne Caprina: las
exportaciones aumentaron 99%

| Ministerio de Agricultura, Ganaderia y Pesca in-

formd que entre enero y octubre se exportaron
424 toneladas de carne de cabras y chivitos, con un
aumento del 99% respecto al mismo periodo del afio
pasado, cuando se comercializaron 213,3 toneladas.
De acuerdo a los datos del Servicio Nacional de Sani-
dad y Calidad Agroalimentaria (Senasa), estas carnes
caprinas, faenadas en frigorificos ubicados en Santia-
go del Estero, Chaco, La Pampa, Mendoza y Cérdoba;
tuvieron por destino a Sri Lanka, 171,64 toneladas;
Vietnam, 135,20 toneladas; Bahamas, 91,33 tonela-
das; y Angola, 25,64 toneladas.
Ademas de esos cuatro destinos, el Senasa tiene regis-
trados otros 32 mercados abiertos para enviar carne
caprina desde la Argentina, como la Unién Europea, la
Unién Econdémica Euroasiatica, y Singapur.
La cria de cabras estd ligada tradicionalmente a agri-
cultores familiares orientados especialmente a la pro-
duccién de carne para subsistencia y con destino al
mercado interno. La Argentina cuenta con 18 frigori-
ficos habilitados por el Senasa para faenar y exportar
carnes caprinas.
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| aumento de los insumos dolarizados, la ma-

croeconomia y la debilidad de la demanda in-
terna se han convertido en una complicacion para
los productores de leche. Desde Aacrea, recuerdan
que el préximo semestre las empresas tamberas ar-
gentinas deberan afrontar una situaciéon compleja
frente a la caida relativa del precio recibido por la
leche en un escenario proyectado de restriccion hi-
drica que podria comprometer la disponibilidad de
recursos forrajeros.
El precio de la leche que reciben los tamberos -en
pesos argentinos- ha quedado muy por detras del
ajuste experimentado en los insumos dolarizados
como arrendamientos (o costo de oportunidad de
la tierra), semillas, fertilizantes, fitosanitarios, ba-
lanceados y maiz.
Las empresas lecheras, mas alla de cual sea su sis-
tema de produccion, deben prepararse para tomar
todas las medidas necesarias para resguardar el ca-
pital, conservar la liquidez y sobrellevar la crisis sin
comprometer el potencial productivo, advierten
desde la entidad.
La primera recomendacién comun a todas las em-
presas lecheras es realizar un monitoreo periédico
de la situaciéon financiera con el propésito de evitar
una restriccion de liquidez que pueda comprome-
ter la sostenibilidad.

os frigorificos que integran el Consorcio de
Exportadores de Carnes Argentinas anuncia-
ron un programa de inversiones por un total de
187 millones de ddlares, con el objetivo de incre-
mentar 40% los envios al exterior en los proxi-
mos tres afos y alcanzar un volumen de 1,25 mi-
[16n de toneladas.
De acuerdo conlos datos del Consorcio ABC, el afio
cerrard con un nivel de embarques de 900 mil tone-
ladas, por encima de las 840 mil toneladas de 2019.
Sin embargo, el ingreso de divisas serd menor, por-
que China esta pagando menos la tonelada.
El afo pasado, la industria carnica generé 3.400
millones de ddélares, este afio se estiman unos
2.900 millones.
En total son once frigorificos exportadores argen-
tinos, que invertirdn unos 187 millones de délares.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

SliQueremos ser lideres,
debe prevalecer la
Investigacion =

Asumir la conduccion del Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG) en un ano dificil y buscar dar respuestas desde una carte-
ra igualmente compleja, representé un gran desafio que le cupo
enfrentar a un apellido como lo es Bertoni, consustanciado con
la historia agricola e institucional. En esta nota aborda cuestiones
sobre la necesidad de “aggiornamiento” de la cartera agraria, de
fortalecer las areas técnicas y de investigaciones y de establecer
algunas prioridades dentro de un mar de necesidades.

Moisés Santiago Bertoni Hicar, ministro de Agricultura y Ganaderia.

_ CAM. ;Cémo describe el escenario al asumir
el cargo de ministro?

_ Bertoni. Un escenario bastante complejo. Estamos
en un ano particularmente dificil. Nos tocé vivir un ano
de pandemia, donde no teniamos ninguna experiencia.
Sumado a esto tuvimos situaciones dificiles derivadas
de problemas climaticos, la sequia, la perspectiva de un
fenomeno “Nifa”, ademas de la bajante de los rios que
dificulté el flujo de comercio de productos agricolas.

_ CAM. ;Cuales fueron las indicaciones del Eje-
cutivo para esta cartera?

_ Bertoni. El presidente de la Republica me dio todo su
apoyo. Me manifesté el interés de seguir trabajando y
apoyando a los sectores menos favorecidos de la agri-
cultura e ir potenciando todos los rubros destinados a
dar el autoabastecimiento que el Paraguay se merece en
muchos rubros.

_ CAM. ;Y sus prioridades al frente de la insti-
tucion?

_ Bertoni. Tenemos dos prioridades: por una parte,
a partir de los servicios que tenemos que prestar a to-
dos los productores, sean pequenos, medianos, grandes
productores, debemos seguir dando condiciones para
que el sector de la agricultura mas desarrollada pueda
seguir creciendo, trabajando con seguridad y confianza
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y generando los recursos que tanto necesitamos. Por
otro lado, que la brecha que existe entre esta agricultura
y los pequenos productores sea cada vez menor, con la
incorporacion de tecnologias, medios tecnolégicos que
permitan equilibrar la produccién y,finalmente, el desa-
fio del acompafiamiento por la institucion de todo esto
para cumplir con las necesidades que el productor quie-
re de nosotros. Es decir que tenemos que reestructurar
(el MAG), desde nuestra ley organica hasta la proyeccion
de nuestros servicios hacia el sector productivo.

_ CAM. ;Cudl seria una situacién ideal para el
MAG?

_ Bertoni. El ministerio esta en una situacion bastante
compleja, necesita “aggiornarse”’, necesita acompanar
todos los cambios que esta sucediendo en el campo.
Mejorar cémo llegan sus apoyos a nivel de los pequefios
productores. Por una parte, el problema principal es que
cada vez tenemos menos técnicos. No hemos tenido la
capacidad de ir sustituyendo a quienes van a jubilacién.
Es uno de los desafios. Ir mejorando e incorporando a los
técnicos y, sobre todo, crear los incentivos para quienes
tengan una formacién profesional buena quieran conti-
nuar trabajando dentro de una institucién puablica.

_ CAM. ¢{Hay avances en ese proceso?

_ Bertoni. Estamos desarrollando los marcos, desde
la gestion de los recursos humanos y mejorando todo
lo que es la institucionalidad publica agraria dentro del
Paraguay.

_ CAM. (Qué pasoé del Viceministerio de Agri-
cultura Familiar?

_ Bertoni. Es un tema de amplio debate. Fue creado
por ley. En su momento, el ministerio ha creado una pro-
puesta de reglamentacion. Hay sectores que no estan
de acuerdo. Entonces, ahora hemos creado una mesa

El ministro de
Agricultura

y Ganaderia
durante su
participacion
en la Segunda
Expo Tomate.

de debate, en las cuales los sectores
van a empezar a discutir las alterna-
tivas de reglamentacién de esa ley
de manera a llegar al mejor consen-
so posible.

_ CAM. (Estan definidas las
prioridades presupuestarias
para el 2021?

_ Bertoni. El presupuesto, como to-
das las instituciones publicas, sufrid
una disminucion. Como todo el mi-
nisterio también. Hemos consegui-
do “adendar” el presupuesto 2021
y con eso mantener la cantidad de
personal para el proximo ano, para
no reducir nuestra cobertura. En lo
que se refiere a fuente de préstamo,
tenemos algunos proyectos que van
a comenzar con su ejecucion mas
fuerte. Eso nos va a permitir contra-
tar técnicos. Estamos en un proceso
de adquisicion de vehiculos y tener
los recursos para que estos técnicos
no tengan limitaciones para el servi-
cio de asistencia técnica. Como prio-
ridad es ir creando las condiciones
que los productores puedan acce-
der alatecnologiay, de esta manera,
ser mas resilientes en los cambios
climaticos vy, sobre todo, tener una
producciéon mas estable en todos los
rubros.

_ CAM. (Se cumplen con las
demandas de los producto-
res?

Bertoni. El producto que mas
demandan los productores es la
asistencia técnica. En ese sentido,
estamos trabajando con mas técni-
cos y mas medios y, por sobre todo,
mas tecnologia de la informacion,
tanto para tener una mejor fisca-
lizaciéon de nuestros procesos ad-
ministrativos, el trabajo que van
desarrollando nuestros técnicos
a nivel de campo y también el tra-
bajo que van desarrollando otros
medios de vinculacién, entre los
productores, los consumidores, los
intermediarios y de esta manera
ir utilizando todos los medios tec-
nolégicos para eso, como platafor-
mas que promuevan “agroayuda’,
que es una plataforma para la asis-
tencia técnica remota. >
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ENTREVISTA

_ CAM. (En qué momento esta la investigacion
publica?

_ Bertoni. La investigacion es un sector donde hay que
invertir fuertemente. La investigacion agricola necesi-
ta también “aggiornarse”. Una de las principales debili-
dades es que actualmente hay muy pocos investigado-
res. En el sector agricola es muy escaso. En el pecuario,
aun es mas grande la falta. Formar investigadores lleva
tiempo, pero hay proyectos a largo plazo. En el caso del
IPTA (Instituto Paraguayo de Tecnologia Agraria), hay
un proyecto de 20 millones de ddlares, pronto a ini-
ciarse. Si esto se ejecuta, se tendran los recursos para
incorporar gente formaday, sobre todo, permitir la for-
macién de los técnicos en el exterior para que, a media-
no plazo, podamos fortalecer la investigacién agricola
en el Paraguay.Paraguay va a seguir siendo agricola por
mucho tiempo 'y, si queremos ser lideres, debe prevale-
cer la investigacion y, si no tenemos la gente adecuada
para llevar adelante eso, vamos a perder oportunida-
des importantes.

_ CAM. (Hacia dénde debe estar focalizada la
investigacion publica?

_ Bertoni. La investigacion publica debe estar focaliza-
da hacia los grandes desafios que tiene hoy la investiga-
cion agricola. Tenemos que desarrollar todo lo que es la
investigacion de biotecnologias, la aplicacion de las nue-
vas técnicas de mejoramiento en la produccién agricola.
Tenemos que llevar adelante la investigacion aplicada y
seguir fortaleciendo el mejoramiento genético que se
vienen desarrollando en los centros de experimentacion
para tener variedades adecuadas, no solo para trigo,
soja, sino la parte hortifruticola, la produccion pecuaria
y otros campos como la industria forestal.
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_ CAM. (Podria opinar sobre
los subsidios, el asistencialis-
mo y los impuestos vincula-
dos al sector?

_ Bertoni. El asistencialismo no
nos lleva a nada. Nosotros como
ministerio de la produccién tene-
mos que trabajar fuertemente con
los productores y toda actividad
agricola puede permitirse una acti-
vidad rentable. Por eso, de hecho,
estad creciendo nuestro pais. En lo
que se refiere el Estado puede facili-
tar algunos apoyos de manera a que
los productores tengan acceso a la
tecnologia. Me refiero, por ejemplo,
a tener mejor acceso a riego para
lograr una producciéon mas estable.
Eso puede causar grandes daios a
nuestra produccion. Nosotros, an-
tes de pensar en ese tipo de impues-
tos, tenemos que pensar en crear
incentivos para que la gente siga
trabajando en el campo, se siga de-
sarrollando y esa debe ser nuestra
meta. Trabajar con la juventud rural
para que ellos encuentren el incenti-
voy las ganas de seguir trabajandoYy,
para eso, hay que crear las condicio-
nes de llevar una vida digna, a través
del trabajo en el campo.

_ CAM. ;Se tiene identificado
el rubro de renta mas impor-
tante para el pequeno produc-
tor actualmente?
_Bertoni.Eneste momento, la agri-
cultura familiar esta entrando fuer-
temente en la mecanizacién. En la
campanfa anterior, tuvimos 850.000
hectdreas de soja en manos de pe-
quenos productores, lo que nos dice
que, en superficie, en volumen y en
rentabilidad de la produccién, esta
la soja. También tenemos que des-
tacar que la mandioca sigue tenien-
do una superficie importante en la
agricultura familiar. El maiz est4 cre-
ciendo mucho y después los mas tra-
dicionales, como el sésamo, rubros
horticolas. Hay otros que empieza
a emerger como los floricultores y
la produccion lactea. Creo que en el
futuro los pequenos productores se
iran posicionando en produccion de
pequeios rumiantes, produccién de
pecesy apicultores. CA
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Tracto Agro Vial habilita
sucursal en Campo 9y

ofrece

promociones

racto Agro Vial habilito oficialmente su sucursal de

Campo 9 desde el 9 de noviembre. La misma esta

instalada en el distrito de Juan Manuel Frutos, lo-
calidad conocida como Campo 9, departamento de Caa-
guazu. El local esta sobre la Ruta 2, ala alturadel km 213.
Desde alli la firma ofrecerd todos sus servicios y produc-
tos a los clientes de la region. Para dar la bienvenida a
sus clientes dispone de una atractiva promocién con un
descuento del 23% en lubricantes.
Leandro Langner, gerente de la sucursal Campo 9, expli-
c6 que oficialmente abrieron las puertas de la sucursal
el 9 de noviembre, con el objetivo de brindar cada vez
mejores servicios a los clientes.
Tracto cuenta con mas de 100 marcas, entre maquinas y
repuestos. La idea de la empresa es instalarse en Campo 9
para poder atender cada vez mejor a sus clientes. Comentd
gue esta zona anteriormente estuvo atendida por la sucur-
sal de Santa Rita, pero con la cercania se puede atender con
mayor agilidad al cliente. Esta sucursal estara asistiendo
desde Coronel Oviedo (Caaguazu), hasta Juan Ledén Ma-
llorquin (Alto Parana). “Tenemos regiones asignadas pero
estamos dispuestos a atender todo el pais”, resalté Langer.
La nueva sucursal cuenta con equipo completo de recurso
humano para responder los requerimientos de los produc-
tores. El plantel integran ocho personas entre técnicos, re-
puesteros, mecanicos y otros. “Venimos con un equipo com-
pleto para responder al cliente lo méas rapido posible”, dijo.
Préximamente contard con talleres, pero cuentan con
moviles para asistencia y técnico.
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PROMOCION
Durante este mes de apertura, Tracto Agro Vial ofre-
ce una promocioén con descuentos del 23% en lubri-

cantes y repuestos. “Esta promocién es atractiva,
porgue desde la apertura de la sucursal recibimos
muchas llamadas, consultas, ademas la lluvias reacti-
varon los danimos de los productores que estan muy
esperanzados por una buena cosecha”, dijo.

PECUARIA & AGRO

El gerente de la sucursal destacé el gran potencial de
la regién en la agricultura y la ganaderia, por lo que la
intensién de la empresa es trabajar fuerte en ambos ru-
bros, considerando las multiples ofertas de Tracto Agro
Vial en ambos rubros.

Para la ganaderia destacd la linea de maquinarias de la
marca JF, de la que dispone de mixers, picadores, va-
gones forrajeros y otros. “Todo lo que lo que lo que el
tamberoy el productor de carne necesita lo tiene Tracto
Agro Vial”, expresé.

Mencioné ademas a los tractores Foton Lovol, que estan
disponibles desde 25 HP hasta 130 HP, con cabinas y sin
cabinas.

Para la agricultura hay variadas propuestas, como los
equipos de siembra y preparacién de suelo de la marca
Baldan y Tatu Machesan y otros.

Leandro Langner tendi6 la invitacion a la gente de lare-
gién a que se acerquen a la nueva sucursal para conocer
las diversas opciones de Tracto Agro Vial. CA

Www.campoagropecuario.com.py



. Jtara

Evolucion Constante

BRAVA+

PARA SER BUENA, HAY QUE SER BRAVA+

30 %

MENOS

DE PAJA EN LA
COSECHADORA




| pasado 18 de noviembre se lanzé el proyecto

FOLUR en la municipalidad de Naranjal, Alto Pa-

rand. El mismo es impulsado por el Programa de
las Naciones Unidas para el Medio Ambiente (PNUMA)
y el Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible
(MADES), con el apoyo financiero del Global Environ-
ment Facility (GEF).
El Ing. Enrique Molas, coordinador del proyecto, explico
gue el propdsito del proyecto Paraguay FOLUR (siglas
en inglés del Programa de Impacto en Sistemas Alimen-
tarios, Uso de la Tierra y Restauracion) es promover la
planificacién integrada del uso de la tierra, a través de
la implementacién de mejores practicas de produccion,
a fin de desacoplar las cadenas de valor de la carne y la
soja del riesgo de la deforestacion; y lograr la restaura-
cion a nivel de paisaje para mejorar la conectividad de
los bosques remanentes.
El mencionado proyecto contempla: la gestidon de paisa-
je, laproduccion sostenible de sojay carney larestaura-
cion de ecosistemas.
Asimismo, mencioné que este proyecto se enfoca en
identificar practicas productivas sostenibles que se ade-
cuen a los sistemas productivos existentes en las areas
de intervencioén; fortalecer la gobernanza con las partes
interesadas que se encuentran en las dreas de interven-
cion; generar las condiciones para el empoderamiento
de los beneficiarios y las autoridades locales articular
con los actores para establecer alianzas estratégicas
para la restauracion y conectividad de los ecosistemas y
generar el cambio en los sistemas productivos tradicio-
nales, agregando valor a los procesos.
Entre los desafios para el proyecto se destacan: lograr
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Enrique Molas,
consultor del
proyecto Folur.

la construccion de los Planes de
Ordenamiento Urbano y Territo-
rial (POUT) en los municipios del
area de intervencion; aumentar la
conectividad entre los bloques de
bosques remanentes; el cambio de
paradigma en los sistemas produc-
tivos (Buenas Practicas Agricolas,
Buenas Practicas Pecuarias, Tra-
zabilidad, etc.) y lograr el empode-
ramiento de los productores be-
neficiarios del proyecto, asi como
también fortalecer la gobernanza
de los municipios para estos fines.
También se destaca entre los de-
safios: lograr un estandar de pro-
duccion sostenible (carne y soja)
adecuado al sistema productivo
del pais y los mercados interna-
cionales e integrar a las pueblos
indigenas, mujeres, y comunidades
vulnerables en los procesos pro-
ductivos.

El proyecto estarad abarcando en la
region Oriental el departamento de
Caazapa en los distritos de Abai-Ta-
vai y San Juan Nepomuceno y en
Alto Parana el distrito de Naranjal.
En la regién Occidental involucrara
a los distritos de Bahia Negra, Fuer-
te Olimpo, Mariscal Estigarribia y
Filadelfia. CA
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Banco GNB Corredora
de Seguros apuesta a

La Corredora de Seguros del Banco GNB esta
presente en el mercado desde el ano 2008, ofrre-
ciendo todo tipo de las podlizas de seguros.

eresa Guillen, Sub Gerente de la Corredora, explico

a Campo Agropecuario Multimedia que trabajan

con las mejores compaiiias de seguros del pais, para
ofrecer las mejores pdlizas acorde a las diferentes necesi-
dades de cadacliente. En este caso en particular, realizaron
una alianza con Sancor Seguros, una compania con sélida
trayectoria en el sector, para ofrecer en conjunto los segu-
ros agricolas, un gran apoyo para el sector agropecuario.
Guillén menciond que la propuesta para los clientes de
Banco GNB es integral, ya que pueden ofrecer el finan-
ciamiento de la inversién en si y complementarla con
poélizas de seguros. Estas coberturas pueden ser para
diferentes cultivos como soja, trigo, arroz y otros; como
también seguros forestales o ganaderos. “Es un valor
agregado. Entonces unificamos y ofrecemos un servicio
mas amplio al productor, le damos el financiamiento y
dentro de eso ya protegemos el cultivo’, resalto.
Comenté que otro importante aporte es que se ofre-
ce un acompafamiento comercial y técnico a todos los
clientes. “Nosotros como Corredora de Seguros del
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Teresa Guillen,
Sub Gerente
de la Corredora
de Seguros del
Banco GNB.

los seguros agricolas

Banco GNB ponemos como punto
diferenciador el acompanamiento
al cliente, en todo lo que respecta
al servicio personalizado que reci-
birdn, tanto comercial como técnico.
Y sobre todo al momento de ocurrir
alglin evento”, enfatizo.

Destacé la importancia de conversar
con los productores para ofrecerles
las coberturas especificas a cada ne-
cesidad y comentd que una buena ma-
neradeiniciar larelacion es visitando-
les en sus campos, para bridar mayor
informacién sobre la gran herramien-
ta que son los seguros agricolas.
Comenté ademas que, en el marco
de Responsabilidad Social Empre-
sarial, cada pdliza adquirida a través
de Banco GNB, ayuda a preservar el
bosque Mbaracayu. “Nuestros Segu-
ros Verdes, ademas de las coberturas
que ofrecen, contienen un elemento
de responsabilidad social. Ya que en
alianza con la Fundacién Moisés Ber-
toni, mediante los Seguros Verdes
cada cliente que adquiera una péliza,
estd ayudando a preservar la Reserva
Natural del Bosque Mbaracayl”. CA
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a Cooperativa Copronar realizé el lanzamiento

de Agroshow 2021. Esta muestra agropecuaria,

industrial y de servicios se desarrollard con un
formato Unico, a través de una plataforma virtual y pre-
sencial en el Campo Experimental Copronar.
La feria se desarrollard el 10,11y 12 de febrero en forma
presencial y del 8 al 28 de febrero en formato virtual. El
acto de lanzamiento fue el 19 de noviembre en el salén au-
ditorio de Agroshow Copronar, en Naranjal, Alto Parana.
Durante el lanzamiento, el presidente de la cooperativa Co-
pronar, Darci Bortoloso, destacé que con 20 afios de histo-
riade lamuestratienenun gran desafio de evolucionarenun
formato Unico, una multiplataforma, donde se explora toda

28 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2020

la potencialidad de la conexién virtual
en conjunto con la presencial. “Mas
alla de la presencia de campo regional,
se busca con la plataforma virtual lle-
gar a nichos de mercados solamente
posibles con la conexién virtual entre
personas y empresas’, expreso al des-
tacar que Agroshow Copronar 2021
busca conectar la produccién agricola,
pecuaria, agroindustrial, produccién
sustentable y prestacién de servicios.
Para ello hace extensiva la invitacion a
las empresas a participar. CA
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EVENTOS ONLINE

SEMBRANDO BUSCA INCENTIVAR A LAS
NINAS A QUE APUESTEN POR EL SECTOR

Experiencias inspiradoras
de mujeres en el agro

as de 1.000 personas participaron del evento
M virtual “Sembrando”, organizado por la Cama-
ra de Fitosanitarios y Fertilizantes (CAFYF)
que presentd una veintena de experiencias inspiradoras
de mujeres dedicadas a trabajos agropecuarios.
El eventovirtual arrancé latransmisién alas 10 de lama-
nana del 30 de octubre, a través del sitio web de la cam-
pafa www.sembrando.com.py, donde permanecié duran-
te 30 dias. Los testimonios también fueron transmitidos
por las redes sociales durante el mes de noviembre y
diversos medios de comunicacion.
“Sembrando” tiene como objetivo incentivar a las nifias y

do.“El Agrovaaser posiblemente uno
de los principales motores de la recu-
peracion de la economia en el futuro
y ustedes mujeres, que representan
practicamente el 50% de la poblacién,
va a ser muy importante también que
participen en esa proporcionalidad en
todas esas decisiones que van a cons-
truir nuestro querido Paraguay. Como
padre de una niia, a quien quiero de-
jar un mundo mejor, como esposo de
una mujer del agro y como colega de
muchas mujeres, quienes trabajan
con mucha tenacidad, creo que el
aporte de todas ustedes va a ser cru-
cial para el crecimiento del pais y del
agro’, dijo al dar la bienvenida augu-
rando que el evento tenga un impacto
positivo en la vida de las mujeres que
estan en proceso de forjar sus futuros.
Asimismo, las panelistas, la Ing. Agr.
Liz Rojas, directora ejecutiva de CA-
FYF; Ing. Agr. Claudia Codas, respon-
sable de comunicaciéon y marketing
de Corteva Agriscience - Paraguay;
la Ing. Agr. Griselda Mendoza, geren-
te de Marketing de Campo de Bayer
CropScience Paraguay y Bolivia; la
Ing. Agr. Marcela Molas, Responsable
de Marketing de BASF Paraguaya y
la Lic. Maria José Escauriza, lider de
Marketing de Syngenta Paraguay,

adolescentes a que apuesten por el sector agropecuario Claudio Gaitan

. . . 1 . . . . .
a la hora de forjar su formacion profesional, ya que este presidente de dejaron testimonios inspiradores y
sector es sumamente versatil, porque ofrece un sinndime- CAFYF. mensajes claros de que el Agro y las

ro de oportunidades para las mujeres en diferentes roles.
Durante el evento, el Ing. Agr. Claudio Gaitan, presidente
de CAFYF, manifesto que es el primer evento “Sembrando”
que estan realizando en Paraguay, el mismo tiene la fina-
lidad incentivar a las niflas y adolescentes a que puedan
ingresar al gran mundo del Agro, ya que este sector repre-
senta entre el 25 y 30% de nuestra economia y puede dar
alimentos amas de 50 millones de personas entodo el mun-
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. carreras del sector agropecuario son

oportunidades para que las mujeres
se desarrollen y que este sector brin-
da innumerables oportunidades para
cumplir diversos roles. Ellas lo hacene
invitan a que mas mujeres se sumen al
campo, ya que afirmaron “Hay mucho
campo” paradesarrollarse. CA

www.campoagropecuario.com.py
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CAMBIANDO HABITOS SE PUEDEN
CONSERVAR TRADICIONES CULTURALES
EN LA NUEVA NORMALIDAD DEL COVID-19

Agrofértil propone una
nueva forma de estar juntos
a través de la campana
“Querernos es Cuidarnos”

Agrofértil lanzé la campana Querernos es Cuidar-
Nnos para concienciar a sus colaboradores y a la co-
munidad sobre la importancia de la prevenciéon del
COVID-19, y la responsabilidad individual de cada
persona, para cuidar a sus seres queridos. Esta es
una campana original y diferente que involucra a los
pequenos de la casa, porque son ellos quienes cons-
tantemente desafian a quienes estan cerca a ser me-
jores personas y los que pueden ayudar a que todos
los miembros del hogar adopten actitudes positivas.
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umplir al pie de la letra las
medidas sanitarias es de
vital importancia, especial-

mente en localidades donde la co-
municacion respecto al virus no fue
tan masiva, por el poco nimero de
contagiados. El lavado de manos, el
distanciamiento social, la utilizacién
de tapabocas, son vitales para con-
vivir con una nueva realidad que se
perfila permanecer en la sociedad
por un tiempo indefinido.

En materia de estadistica el hecho

Www.campoagropecuario.com.py



de que se mantengan los nimeros de contagiados y fa-
llecidos es una sefal de contencién que logra desace-
lerar la saturaciéon del sistema de salud y representa
un indicador de que muchas personas estan tomando
las medidas necesarias y el compromiso de cuidarse,
pero esto justamente nos hace ver la importancia de la
concienciaindividual a la hora de tomar las medidas de
prevencion para cuidarnos entre todos.

Un dato no menos importante, y que refleja una realidad
de la region es que desde que el lavado de manos se vol-
vié obligatorio, la tasa de otras enfermedades respirato-
rias reportadas en laregion bajé un 64,4 % solamente en
este ano. (Fuente: The Economist).

En nuestro pais, el nUmero promedio de contagio por in-
fectado es de 3 personas. Por ello el uso de tapabocas
para no contagiar, y para no contagiarse, es la manera
correcta de cuidarse. El uso de mascarillas reduce el
riesgo de expandir el virus, si ambas personas la utilizan,
pero estas medidas no son efectivas por si solas, el la-
vado de manos y el distanciamiento social también son
mandatorios para poder cuidar a los que mas queremos.
ElI 80% de los contagios se dan a través de personas que no
presentan sintomas, por ello uno puede tener COVID y es-
tar contagiado sinsaberlo. Entre el 10 %y 40 % de los conta-
giados no presentan sintomas. Es necesario tomar medidas
como no compartir el tereré, niutensilios personales, siendo
esto clave para evitar los contagios masivos y asegurar que
se siga compartiendo lo mas importante juntos, el futuro.

Es importante recordar que por
cada 100 hogares de nuestro pais,
28 tienen al menos una persona
adulta mayor de 60 aifos o mas.

CULTURA Y TRADICION.
REVALORIZAR PARA

QUE SE MANTENGAN

Una de las caracteristicas de la iden-
tidad del paraguayo es que es muy
solidario y amigable. También se lo
considera servicial y amable con
sus seres queridos y personas que
visitan el hogar, e incluso con los ex-
tranjeros que estan de paso. Por ello
la costumbre del fuerte apretén de
manos, el saludo con dos besos, =»

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos.Py

Visite también www.bungeparaguay.com



BOX EMPRESARIAL

los abrazos o invitar la tradicional bebida del tereré, son
gestos que la pandemia ha obligado a regular, para man-
tener el cuidado y evitar el contagio del COVID-19.

Por ello es necesario concienciar sobre laimportancia
y la responsabilidad que conlleva el cuidado contra
este virus, a todos los involucrados y hablar con los
ninos de la casa, porque se entiende que son un motor
para lograr cambios positivos.

CAMPANA “QUERERNOS ES CUIDARNOS”

En palabras del CEO del Grupo Sarabia, José Marcos
Sarabia “Agrofértil busca que las ganas que tenemos
de estar juntos, sean las mismas que lleven a cuidarnos,
como una nueva manera de expresar nuestro carino”. Y
es por ello que presentan esta campana de conciencia-
cion “Querernos es Cuidarnos” que busca crear a través
de los miembros de la familia, en especial los nifios (los
gue mas se hacen escuchar y a los que nos es mas dificil
decirles que no) nuevos habitos de cuidado para prote-
ger alos seres queridos que tenemos mas cerca.

Se sabe que los nifos, por el desarrollo cognitivo en alto
grado, absorben la informacién como nadie y nos desa-
fian constantemente a ser mejores personas.

José Marcos Sarabia, CEO del Grupo Sarabia expre-
sO “Por ello la empresa vio oportuno aprovechar toda
la emocién de retratar las costumbres y tradiciones,
para llevar un mensaje positivo y esperanzador, asi
demostrar que se puede seguir viviendo la vida que a
las personas les gusta, haciendo pequefos ajustes en
nuestro dia a dia”.

La empresa, dentro de las acciones de la campana, en-
tregard un cuadernillo de actividades Querernos es
Cuidarnos con la finalidad de instalar y reforzar habi-
tos de cuidado a los nifos. Este material didactico con-
tiene actividades para pintar, dibujos para elegir los
comportamientos sanitarios correctos, un espacio para
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escribirle una carta a sus seres que-
ridos, un lugar para dibujar la nue-
va forma de saludarse y un espacio
para escribir lamusica con la que se
van a lavar las manos. Llegard a los
alumnos de las comunidades mas
carenciadas y cuenta con el apoyo
del Ministerio de Salud.

El CEO del Grupo Sarabia, José
Marcos Sarabia concluyd “A través
de un enfoque positivo de la 6p-
tica del cuidado, podremos hacer
pequefas modificaciones en nues-
tras formas de actuar, sin perder
nuestras costumbres mas queridas
como paraguayos, para poder cui-
darnos entre todos”.

Para conocer mas sobre la campa-
na Querernos es Cuidarnos, visita
www.agrofertil.com.py/querernoses-
cuidarnos y las redes sociales, Face-
book e Instagram de Agrofértil. A
través de dicha pagina las personas
pueden acceder mediante una sen-
cilla suscripcién, a los materiales in-
formativos y materiales lidicos de la
campanfa para los niios.

El Grupo Sarabia es lider del agrone-
gocio en Paraguay en los segmentos
de producciény comercializaciéon de
defensivos agricolasy acopio de gra-
nos, a través de sus empresas Tec-
nomyl y Agrofértil. Sus directivos
José Marcos Sarabia, Paulo Sergio
Sarabia y Antonio Ivar Sarabia par-
ticipan activamente en las acciones
de Responsabilidad Social Empresa-
rial, fomentando actividades en fa-
vor de los sectores mas vulnerables
y el cuidado del ambiente. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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AgrinPlex
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e Con buena preparacion del suelo, con la incorporacién de flora del suelo, dejando un suelo pasible de ser conquistado
Materia Organica recomendada, riego a capacidad de campo por cualquier patdégeno, mientras la solarizacion por ser un
y tapado con Polietileno AgrinPlex, se asegura la mejor proceso térmico de pasteurizacion asegura la eliminacion de
desinfeccion de su suelo. Patégenos comunes de los cultivos Horticolas, pero no la flora
e Laventaja de la Solarizacion respecto de otros métodos benéfica (Tricoderma, entre otros) que queda colonizando el
quimicos como Bromuro, es que este ultimo mata toda la suelo, y asi evitamos infeccién por patégenos.

Asuncion Minga Guazd Seguinos en
Avda. Artigas 4145 c/ Gral. Delgado Ruta N° 7 Km 14
Com panla Maritima . (595-21) 283 657/9 * 283 665/7 Tel: (061) 505 191
Paraguaya S.A. Fax: (595-21) 283 664 Cel: (0981) 253 081

Cel: (0981) 176 060 « (0983) 352 029 e-mail: ceste@cmp.com.py
e-mail: info@cmp.com.py
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SILO BOLSA AGRINPLEX

Manejo para un
embolsado correcto

os silos bolsa son implementos agricolas que ge-

neralmente se utilizan para el almacenamiento

de granos, sean cereales y/o oleaginosas, ade-
mas sirven para almacenamiento de forrajes para ali-
mentacién animal. Para lograr un embolsado correcto
y efectivo es necesaria que la bolsa sea instalada en
un espacio limpio, en un terreno ideal que no tenga
piedras, troncos ni raices.
Para iniciar un buen embolsado debemos tener en cuen-
ta las pendientes que pueda tener un terreno donde te-
nemos previsto instalar el silo bolsa. El suelo debe ser
firme, ya que con un terreno arenoso o fangoso puede
empezar el problema al embolsar.
Enlafotose observaque el terreno es bastante firme, tam-
bién se puede ver el embolsado 6ptimo en el lomo donde
generalmente lo denominamos “lomo de camellos”. Cuan-
do se forman ondulaciones en la parte superior de la bolsa
con el tiempo tiende a aparecer concentracién de hume-
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Por
Heriberto Lugo

Gerente de CMP Agro,
Sucursal Minga Guazu

dad que puede causar la pudricion del
grano. Sin embargo, en este caso, la
bolsa esta plana en la parte superior,
locual esloideal paralaconservacion
del productoy es el indicador de buen
embolsado del silo bolsa.

DURACION DE
ALMACENAMIENTO

El tiempo ideal para almacenar los
granos como sojay trigo en silo bol-
sa va 8 meses a un aino. Este plazo
es lo recomendado pero la ultima

www.campoagropecuario.com.py



palabra lo tiene productor y su comercializacion.
También se recomienda hacer monitoreo constante del
terreno donde estd asentado el silo bolsa, es importante
mantener limpio entre bolsas por proteccién contra ani-
males, malezas, entre otras cosas que puedan represen-
tar un peligro de corte en para los silos bolsas. Es impor-
tante vigilar los silos bolsas para evitar posibles dafios
causados por animales como perros y gatos. Lo ideal es
contar con un cercado, ya que al minimo ingreso de agua
0 aire por perforaciones, que no se notan, puede daiar,
la calidad del grano. En el caso de una semilla oleaginosa
puede causar hasta podredumbre del producto en una
capade 10 cm aproximadamente.

COMO INICIAR EL EMBOLSADO

El inicio el embolsado se puede realizar de tres formas
distintas. Lo practico puede ser un atado con piola, el
cual se introduce por debajo de la bolsa y cuando la em-
butidora empieza a largar los granos para su conserva-
cion, esto va por encima del atado, que tras el peso del
grano ya se encuentra sujeto por el piso y lo va deslizan-
do para asegurarlo.

Las bolsas de AgrinPlex vienen con un kit para tener en
cuenta el estirado de la bolsa, tiene una cinta flexible para
medir el estirado y también un nimero para identificar la
serie de la bolsa de fabrica para que ante cualquier even-
tual dafio por perforacién accidental cuenta con unacinta
de reparacion de parche para su proteccion.

CONSIDERACIONES PARA EL

CIERRE DEL SILO BOLSA

Pararealizar el cierre de la bolsa existen unos plasticos que
vienen en par, denominados cominmente machoy hembra.
Las mismas se aprietan con una pinza especial que puede
servir para un inicio de cierre de bolsa y final. Existen tam-
bién las alfajias que se colocan por encima, se realiza un pe-
qgueno doblado, se coloca otra alfajia por encimay se lo ase-
gura con clavos y la bolsa adentro. De esta manera se evita
elingreso en la bolsa de agua, insectos, roedores y oxigeno.
La bolsa de AgrinPlex cuenta con una linea en el centro
que sirve de guia al operador alahoradel embolsado, esta
le indica si estd realizando de manera lineal y correcta

Heriberto
Lugo,
Gerente de
CMP Agro,
Sucursal
Minga
Guazu.

para aprovechar el terreno, ademas
las bolsas tienen marcadas con linea
de inicio de bolsa y cierre de bolsa,
que indica el limite del cargado.

El buen cierre evita la acumulacién
de agua en épocas de lluvias e in-
greso de animales que puedan oca-
sionar perforaciones. Es importante
seguir las indicaciones que vienen
de fabrica segun las lineas.

EXTRACCION

La extraccion de productos del silo
bolsa se realiza con una extracto-
ra, la cual cuenta con una barra de
recoleccién del plastico que lo va
levantando y retirando los granos
de adentro logrando una extraccién
correcta. Ademas cuenta con una
cuchilla en forma lineal para el corte
delabolsayvaacompafnadaconuna
tolva que va almacenando los gra-
nos extraidos.

RECOMENDACIONES

Si el silo bolsa esta mucho tiempo
con almacenamiento, con la tempe-
ratura de nuestro pais, esta expues-
to a muchos accidentes ya que el
plastico se vadilatandoy contrayen-
do. Con el correr del tiempo la expo-
sicion al ambiente (sol, polvo, lluvia)
el material va perdiendo fuerza y
flexibilidad. Para evitar accidentes
de cortes incensarios, también es
importante observar los indicado-
res que traen las bolsas para medir
hasta donde puede ser estirada. Es
necesario respetar, sea cual sea el
tamafo, para garantizar calidad y
seguridad de almacenamiento. CA
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Grupo Sarabia presentd
tendencias en innovaciones
del agronegocio en la Silicon
Valley Web Conference

Durante el mes de octubre, se llevé a cabo la Silicon Valley Web Con-
ference, un evento online y gratuito, donde mas de 100 disertantes de
diferentes paises de los principales conglomerados empresariales y uni-
versidades del mundo desarrollan mas de 10 jornadas de contenidos.
Con una metodologia novedosa e interactiva, numerosos influenciadores
y expertos en innovacion y transformacion digital muestran las ultimas
tendencias tecnoldgicas globales aplicadas a los negocios, abarcando to-
dos los segmentos de mercado. El agronegocio también estuvo presente,
por Paraguay disertd Felipi Sarabia, Head de Innovacion del Grupo Sarabia.

ﬁ Cultura de Inovaglo
!; ——\\{ cerporativa no agronegéele

SARABIA | fellpllarcble,

damente, y dentro del mismo, el Grupo Sarabia -

por medio de sus empresas Tecnomyl y Agrofértil
- marcan tendencias de manera permanente en lo refe-
rente a innovacion. La participacion en StartSe - Silicon
Valley Web Conference, es otra demostracion.
Formado en Agronomia con MBA en Gestion, Empren-
dedurismo y Marketing, Felipi Sarabia integra la se-
gunda generacion del Grupo Sarabia, lider del area de
innovacién de estas empresas, se refirié a las tareas em-
prendidas para aportar a la nueva economia del mundo
enfocado al agronegocios.
Ante un nuevo escenario propicio para ideas innovado-

E | agronegocio es un segmento que crece acelera-
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ras, el Grupo Sarabia trabajé en la
estructuracion de su departamento
de innovacién con 3 grandes enfo-
ques: cultura de innovacién, gestién
de los proyectos de innovacién y la
conexion con el ecosistema. Es por
€s0 que creen que para crear solu-
ciones nuevas y disruptivas que im-
pacten en las industrias, se necesita
conectarse con startups, universida-
des, y parques tecnolégicos para de-
sarrollar soluciones innovadoras en
conjunto, ya que nos encontramos
en un mundo con tecnologias que
van cambiando el habito y compor-
tamiento de las personas influyendo
en la manera de hacer negocios.

EL GRAN PASO

Durante su presentacion, Felipi Sa-
rabia comenté que habian visitado
en 3 oportunidades el Silicon Valley
(EE. UU.) en la cual, la dltima visi-
ta llegaron a irse mas de 20 lideres
del Grupo “Durante 5 dias conoci-
mos aquel ecosistema, y eso fue un
gran paso para nosotros, porque nos

Www.campoagropecuario.com.py



mostré las tendencias de innovacién a nivel mundial, lo
que ayudé a la transformacién de mintset de los invo-
lucrados con respectos a nuevos proyectos para Grupo
Sarabia, dentro del ambito del agronegocio”, expreso.
Agrego que la innovacion, una vez emprendida, es un ca-
mino sin retorno, por ello apuntaron a entender el mode-
lo mental con el que trabajan en Silicon Valley. Durante la
visita conocieron aceleradoras, startups con tecnologias
para automatizar la maquinaria agricola y satélites para
mapear areas productivas, universidades de referencia 'y
especialistas en tecnologias aplicadas entre otras.
Entendieron que algunas tecnologias que desde aqui
imaginamos muy a futuro, ya se estan desarrollando.
“Hemos visto algunas tecnologias que van a impactar
en el agronegocio, entre ellas las fuentes alternativas de
proteinas, los drones, para mapeo de suelos y aplicacio-
nes localizadas de agroquimicos y fertilizantes. También
la robética, que apunta a la automatizaciéon de maquina-
rias agricolas, y los sensores inteligentes para larecolec-
cion de informacion”, resalté Felipi.

Lo mencionado apunta a facilitar, en un futuro cercano, la
toma de decisién del productor en lo referente a manejo
de cultivos y rebaios con mayor asertividad; asi como los
ambientes controlados, en lo que se conoce como “estan-
cias verticales” destinadas a producir durante todo el afo.

INNOVACION Y HABILIDADES NECESARIAS

El Grupo Empresarial se encuentra trabajando actual-
mente en un Departamento de Innovacién, manejando
alrededor de 13 programas que visan desde la sustenta-
bilidad, educacién corporativa y tecnologias que impac-
tan al agronegocio entre otros. “En este momento en la
empresa Tecnomyl estamos realizando un concurso de
ideas con enfoque en la sustentabilidad, en donde sur-
gieron varios proyectos interesantes. También organiza-
mos focus groups y workshops con capacitadores exter-
nos, para formarnos mas en esto”, sumaé Sarabia.

Esto se enmarca dentro de un programa de educacién
corporativa, enfocado en las habilidades y competencias
que precisaran los lideres para atender el nuevo escena-
rio tecnolégico. Con el sustento de otros programas de
formacion, conducen diversos proyectos estratégicos
en nuevos negocios. Recordd que actualmente realizan
alianzas con grandes jugadores del mercado, quienes
estan a la vanguardia de la innovacién. Entre estas, des-
tacé el acuerdo celebrado con el Parque Tecnolégico de
Itaipu - Brasil, con miras a desarrollar proyectos de inno-
vacion que beneficien al agronegocio.

Lainnovacion estdenel ADN en el Grupo Sarabia. Es por
eso que desde el departamento que lidera el profesio-
nal, buscan soluciones en el mercado para atender dife-
rentes oportunidades de negocios, conectando las ideas
gue surgen internamente con las soluciones que hay o
habra en el mercado. En la presentacién, Felipi también
menciond que tienen un programa de cultura de innova-
cion, para crear ambientes favorables a la misma, desde
la comunicacién interna, las conexiones con los startups

Felipi Sarabia,
Head de
Innovacién del
Grupo Sarabia
durante la
presentacion.

y el desarrollo de proyectos con uni-
versidades, entre otros. Seialé que
existe un Comité de Innovacién que
busca contenidos e intercambio de
ideas en los diferentes niveles de
las empresas, este espacio preten-
de aprovechar el pensamiento de
los colaboradores, siendo la partici-
pacion otro elemento fundamental
para que puedan surgir los cambios
necesarios.

LOS DESAFIOS

“El Grupo Sarabia, ademas de culti-
var la tierra, cultiva la innovacion”, fue
otra frase que subrayo Felipi Sarabia
en la conferencia, destacando que
incentivan el emprendedurismo en
Paraguay y Brasil, que son los mer-
cados en donde acttan. Invertir en
ideas como las que se observaron en
el Silicon Valley, la innovacién integral
desde arriba hacia abajo involucrando
a los lideres, seran claves. “La innova-
cién primero pasa por las personas,
por eso los directores, gerentes y co-
laboradores del Grupo Sarabia estan
comprometidos con esta visiéon cor-
porativa y creen que también implica
asumir riesgos y aprender de los erro-
res’, sostuvo. En este sentido recordd
una frase de Elon Musk: “si no esta-
mos fallando, es porque no estamos
innovando lo suficiente”.

El Grupo Sarabia es lider del agrone-
gocio en Paraguay en los segmentos
de produccion, comercializacién de
defensivos agricolas y acopio de gra-
nos, a través de sus empresas Tec-
nomyl y Agrofértil. Sus directivos
José Marcos Sarabia, Paulo Sergio
Sarabia y Antonio Ivar Sarabia par-
ticipan activamente en las acciones
de Responsabilidad Social Empresa-
rial, fomentando actividades a favor
de los sectores mas vulnerables y el
cuidado del ambiente. CA
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NOTA TECNICA

SMARTSET: Sencillez y
Confianza para configurar
el rango de aplicacion

Las nuevas tecnologias presentes en el mercado agricola permiten pre-
cision en la dosificacion, amplio rango de aplicacidon, facilidad de regu-
lacidon, uniformidad de distribuciéon y menor desperdicio de fertilizantes.

vos requiere una o mas aplicaciones de fertilizan-

tes alo largo de su ciclo, lo que puede influir sig-
nificativamente en la productividad de un area. En este
sentido, se deben adoptar buenas practicas en el manejo
de fertilizantes para asegurar que los nutrientes reac-
cionen con el suelo y las plantas, a fin de permitir una
mayor absorcién radicular y reducir las pérdidas.
Por lo tanto, la uniformidad en la distribucién de fertili-
zantes es de suma importancia, ya que una fertilizacién
desequilibrada puede resultar en pérdidas econémicas
y ambientales, enfatizando que la mayoria de los insu-
mos se derivan de fuentes no renovables, cuya creciente
demanday escasez de reservas ha elevado la costos a lo
largo de los afos.
Buscando lograr un mayor ingreso operativo, los pro-
ductores agricolas han optado por realizar la opera-
cion de fertilizacion con esparcidores, utilizando discos

E | adecuado desarrollo de la mayoria de los culti-
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Gustavo Barbosa Micheli

Gerente de Negocios de
Abonacién de Jacto

giratorios horizontales montados
con aletas o palas, que mediante la
fuerza centrifuga arrojan fertilizan-
tes al suelo a distintas distancias,
segln caracteristicas, como granu-
lometria, forma de grano y densidad.
Ademas de las soluciones adoptadas
en los equipos de dosificacion, otro
factor fundamental para la calidad
de la aplicacion es la calidad fisica
del fertilizante, que puede ser veri-
ficada por el patrén granulométri-
co Yy su capacidad para mantener la
forma del grano (ausencia de polvo).
Los fertilizantes con diferencias
considerables en granulometria,
responderdn de manera diferente a
las fuerzas y acciones mecanicas a
las que seran sometidos durante la
mezcla, almacenamiento, transpor-
te y aplicacion, y tenderan a segre-
gar las particulas.

Se ofrecen diversas soluciones de
equipos y sistemas de distribucion
en el mercado agricola y algunos de
ellos proponen garantizar la calidad
de la dosificacion vy distribucion de
fertilizantes con facilidad y seguri-
dad en la calibracién de los rangos
de aplicacion.

En noviembre de 2019, los investi-
gadores Ing. Agr. Santiago Tourn e
Ing. Agr. Pedro Platzda, de la Univer-
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El SmartSet es una herramienta creada para auxiliarle en el
ajuste de la franja de aplicaciéon de su Uniport 5030 NPK.
En cuatro faciles pasos, usted obtiene los datos de
regulacion necesarios para una diversidad de fertilizantes.

@ ©

Seleccione el tipo Seleccione su fertilizante Inserte el conjunto de El SmartSet informa el punto
de producto que y con la ayuda de su palasy el ancho de de caida del fertilizante en el
sera aplicado. Granuldémetro inserte las trabajo deseados. disco que serd configurado

caracteristicas del producto. en el equipo.

sidad Nacional de Mar del Plata (UNMdP), del curso de rentes rangos de aplicacion y man-
Mecanizacion Agricola de la Facultad de Ciencias Agra- teniendo una dosis fija, utilizando el
rias de Balcarce - NTA Mecanizacién Agricola Extensi- sistema de aplicacion de fertilizante
va de INTA, evalué la calidad de distribucién con tres Uniport 5030 NPK de Jacto.

formulaciones de fertilizantes en la aplicacién, con dife- Para que el proceso de aplica- =»

rentabilidad para sus cultivos con la calidad internacional de Bunge.

iy

premium
mix

Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix, Py B = NGE
Visite también www.bungeparaguay.com U




NOTA TECNICA

Calibracién y verificacion

de la calidad de

&
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cion se lleve a cabo con calidad y eficiencia también es
necesario realizar la calibracién del equipo, sin embar-
go esta operacion se considera dificil y requiere mucho
tiempo para realizarse correctamente. En este equipo
probado, el fabricante propuso una solucién para opti-
mizar esta calibracion a través de un sitio web llamado
SmartSet, con la funcion principal de definir el punto de
gotadonde cae el fertilizante sobre el disco, seglin el fer-
tilizante utilizado, la dosis requeriday el rango de aplica-
cion deseado. Esta herramienta tiene una base de datos
de mas de 1.000 fertilizantes registrados, lo que garan-
tiza un gran ahorro de tiempo en el ajuste de la maquina.
Para realizar un andlisis cuidadoso del desempefio de la
distribucion del abono esparcido, es necesario contar
con una evaluacion estandarizada que utilice la recolec-
cion en bandejas alineadas transversalmente al recorri-
do del equipo, en todo el rango de aplicacién. Los valo-
res obtenidos de la recoleccion y pesaje del fertilizante
depositado en las bandejas se utilizaron para calcular el
coeficiente de variacion cruzada (CV) de la aplicacion.

METODOLOGIA DE PRUEBA

Las evaluaciones realizadas por los investigadores utili-
zaron los fertilizantes Yarabela NITRODOBLE (27-00-00
+ 6% CaO + 4% Mg), Urea (46-00-00) y YarabelaSulfan
(24-00-00 + 6% S + 10% Ca0) y se llevaron a cabo en el
municipio de Balcarce - Buenos Aires/ARG, con el objeti-
vo de alcanzar para cada uno de ellos el mas amplio rango
de aplicacién dentro de los limites de calidad deseados.
En este trabajo, la configuracion del punto de caida
del disco obtenida por el sistema SmartSet de Jacto
se utilizé para cada fertilizante y cada ancho de banda
de aplicacién. Tras obtener esta informacion, se llevé
a cabo el método de verificacién rapida de la calidad
de distribucién propuesto por Jacto para sus distri-
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buidores, con recogidas en tan
solo 4 bandejas.

Conel equipocalibrado serealizé una
verificacion estandarizada de la cali-
dad de distribucién de la aplicacién,
conuna adaptacién de lametodologia
ISO 5960-1 (1985). Cada aplicacion
correspondié a 3 pasadas en lamisma
direccion para acumular producto en
las bandejas colectoras y aumentar
las diferencias en el momento del
pesaje. Se colocaron en las hileras de
29 bandejas de recolecciéon equidis-
tantes en el suelo y un rango amplio
de mas alto de lo estimado para cada
tipo de fertilizante. Las bandejas que
tuvieron miden 40 x 50 cm y tienen
una goma de espuma de 10 mmen el
interior para reducir el rebote por im-
pacto de las particulas de fertilizan-
te. La temperatura se recogié en una
estacion meteorolégica portétil. Los
valores de la velocidad del viento son
mas altos o normalizados, especial-
mente mas cercanos a las aplicacio-
nes reales en el campo. Después de
cada aplicacién, se recogio y midi6 el
contenido de todas las bandejas, para
posterior calculo del CV. Ademas, se
midio el tiempo de aplicacién de fer-
tilizante enun lote de girasol de 26 ha
y se calculd la capacidad de trabajo de
cada fertilizante tomando como refe-
rencia el fertilizante de urea aplicado.

RESULTADOS DE
APLICACIONES

Los resultados de las pruebas de esta
investigacion se presentan en la Tabla
1 para cada fertilizante/correctivo,
para la dosis de 150 kg/ha, conside-
rando los valores de referencia de
CV's como: Ideal <10%, aceptable 10-
20%, malo 20- 30% y terrible> 30%.
Para el fertilizante Yarabela NITRO-
DOBLE se probaron anchos de ban-
da de 42 y 50 m. Para el ancho de
42m se aprecia una notable mejora
en la variacién, alcanzando un CV
del 11%, muy bueno para el abonoy
las condiciones climaticas probadas.
Es probable que los registros de ve-
locidad del viento en el momento de
las mediciones provoquen una ma-
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Tablal1l. Datos de evaluacién de uniformidad de
distribucién de las aplicaciones de fertilizantes

Densidad Velocidad Rango de
Fertilizante Gl de viento aplicaciéon CV (%)
9 (km/h) (m)
Yarabela 42 n
NITRODOBLE 0.98 Entre 20y 22 . -
Urea 0.76 Entre 20y 22 36 15.6
47 15.5
YarabelaSulfan 1.08 15
50 16.8

yor variabilidad en comparacién con una mediciéon con
niveles de viento bajos (menos de 5 km/h).

Para Urea, para el ancho efectivo de trabajo de 36 m, se
pudo observar una muy buena variacion para las condi-
ciones del fertilizante (gran desnivel en el tamaiio de las
particulas) y condiciones meteoroldgicas, alcanzando un
CV del 15,6%. Las condiciones de velocidad del viento
fueron similares o ligeramente superiores a las registra-
das para YaraBela NITRODOBLE. Este fertilizante, al
tener menor densidad, es mas susceptible a verse afec-
tado por la velocidad del viento.

Paraelfertilizante YarabelaSulfan, se probaron anchos de
banda de 47 y 50 m. Es posible observar una distribucion
relativamente uniforme, poca disminucién en la cantidad
de fertilizante en las puntas, ya que el fertilizante presen-
t6é la mayor densidad, aumentando el ancho de trabajo
hasta 50 m, alcanzando un CV de 16.8% (Grafico 1).

Para las aplicaciones realizadas, el tiempo promedio de
calibracién y ajuste del equipo fue de 27 min, desde la
verificacién de la densidad de los fertilizantes, pasando

Grafico 1. Valores de CV (%) — Aplicacion de YaraSulfan
con 150 kg/ha de rango deseado de 50m.
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por la calibracién de dosificacion,
configuracion del SmarSet, y verifi-
cacionrapidadelauniformidaddela
aplicacion con las 4 bandejas (méto-
do Jet). Considerando la aplicacion
deunareade 26 ha,conunadosis de
120 kg/ha, el rendimiento operativo
medido en campo en la aplicacion
de urea y estimado para Yarabela-
Sulfany Yarabela NITRODOBLE fue
igual a 60 ha/h, 70 ha/hy 78 ha./h,
respectivamente.

CONSIDERACIONES FINALES

En general, para los fertilizantes,
dosis y rangos de aplicaciéon pro-
bados, el fertilizante Uniport 5030
NPK mostré un excelente desem-
peio en términos de facilidad de
calibracion y calidad de aplicacion.
El sistema de distribucién demos-
tro ser eficiente en alcanzar gran-
des anchos de aplicacion (permi-
tiendo mayor eficiencia operativa)
con calidad aceptable, incluso con
diferentes granulometrias de los
fertilizantes probados y las condi-
ciones de viento que fueron some-
tidas en las pruebas. La influencia
del viento fue mayor en las aplica-
ciones de urea, ya que tiene menor
densidad entre los productos pro-
bados y presenté mayor variacion
en la granulometria.

A través de SmartSet, combinado
con todo el sistema de ajuste del
rango de aplicacién propuesto por la
tecnologia de distribucién de Jacto,
se logroé que el equipo estuviera dis-
ponible para su aplicacién en campo
en pocos minutos, manteniendo la
confiabilidad de una gran aplicacion.
Los valores de rendimiento opera-
cional obtenidos en la aplicaciéon
real de urea y en las simulaciones
para los demas fertilizantes fueron
altos y representan los beneficios
de este equipo. Como se demostré
en las pruebas, el equipo necesita
ajustes para demostrar su mejor ca-
lidad operativa, y esta optimizacion
es capaz de garantizar la reduccién
del desperdicio de fertilizantes y el
ahorro para el agricultor. CA
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EVENTOS ONLINE

Mercosur seguira
siendo gran productor
mundial de alimentos
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El 2020, un ano atipico para el mundo, dejé
en jaque a diversas areas de trabajo y ocupa-
ciones a nivel global, todo cesé pero no asi la
produccién de alimentos a nivel mundial. El
Mercosur se fortalecido como gran productor y
exportador de alimentos y se proyecta a seguir
siendo campedn mundial en seguridad ali-
mentaria, destaco el Dr. Roberto Rodrigues, ex
ministro de agricultura del Brasil.

odrigues, a través de un live organizado por la
R Camara de Comercio de Paraguay- Brasil, en

conjunto con otras organizaciones de nuestro
pais, el pasado 26 de octubre, brindé detalles sobre de-
safios y expectativas ante la nueva coyuntura.
El ex ministro de agriculturay ex secretario de agricultu-
ra del estado de Sao Paulo, Brasil, diserto sobre los “De-
safios y Expectativas dentro del nuevo contexto mun-
dial” ante uno de los desafios inesperados de este siglo.
Rodrigues recordé el aumento de la poblacién en el mun-
do, lo cual representa sin duda una mayor necesidad de
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provisién de alimento. Recordé que se
estima que la produccion debe crecer
en torno al 60% ante el mencionado
escenario para lograr la competitivi-
dad de la oferta, la demanda, y el de-
safio de preservar el medio ambiente.
Mencioné que sin duda la agricultura
cumple un papel fundamental, al igual
que los productores, quienes deben
contar con tecnologias adecuadas
para seguir produciendo de manera
sostenible. “Esta situacion puede ser
apreciada tras la pandemia que nos
toca vivir este afo, donde la provisiéon
de alimentos fue fundamental y los
ciclos productivos no dejaron de fun-
cionar. “El campo no paré y el mundo
comprendié que todo puede parar me-
nos la produccién de alimentos’, dijo.
Entre otros aspectos, Rodrigues re-
marco que constantemente un tema
no menor es la preservacion del me-
dio ambiente y el involucramiento
de los jovenes profesionales lo cual
es muy positivo, aseguro.

BRASIL Y EL MERCOSUR

Parte de su presentacion también
explayé sobre su pais, Brasil. Fue uno
de los paises cuyas exportaciones del
agronegocio aumentaron durante la
pandemia, a pesar de sus dificulta-
des logisticas, mencionado por el ex
secretario de agricultura. El aumento
significativo fue gracias a la agilidad
del sector privado y el apoyo del go-
bierno brasilero. Dentro de las ex-
portaciones mencionadas se encuen-
tralasoja,conuntotal de 93 millones
de toneladas, ademas de azucar, car-
ney algodon. “El papel del Brasil en la
mesa global es un poco sorpresiva en
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la pandemia, porque muchas veces no se esperaba que tu-
viéramos esta participacion tan intensa”, expreso.

TECNOLOGIAS, PROFESIONALES Y

SEGUROS AGRICOLAS

Uno de los aspectos interesantes mencionados por el di-
sertante fue que tras un estudio realizado en el 2010, la
produccién de alimentos debia crecer entorno a un 20 %
para seguir alimentando al mundo, pero en nuevos estu-
dios la cifra va en aumento desde el Brasil y el USDA, el
crecimiento del pais brasilefio debe aumentar en torno del
41% un desafio para el pais y para el Mercosur. Para que
esto suceda las condiciones claras y principales en la accién
son, la tecnologia, seguros de tierray profesionales, deben
ir de la mano. No obstante, el crecimiento se logra de ma-
nera sostenida solo en areas disponibles para la agricultura
donde los productores lograron crecer en produccién con
dos atres cosechas, ademas de la produccién de carne que
ha tenido un desarrollo exponencial en su pais, manifesto.
Otro de los aspectos que hacen al desarrollo del pais y de
Mercosur se debe aque dentrode Américadel Suresunade
las regiones del mundo en las que se encuentran trabajando
en el campo jévenes de edad promedio, que buscan trabajar
en entidades dedicadas al sector agro, como cooperativas,
fincas e agroindustrias., Ademas son fundamentales el co-

EXPORTAGOES DO AGRONEGOCIO NA PANDE

Roberto

Rodrigues, ex
ministro de
agricultura
del Brasil.
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nocimiento actual sobre el mercado,
y los ejes que se estan siguiendo para
el trabajo como profesionales jévenes,
tecnologias y oportunidad de creci-
miento en tierras para la agricultura.
“El Mercosur ha tenido en comercio
internacional un superdvit comercial
enlaregion,y Asiasigue siendounode
los mercados mas importantes parael
bloque, seguido de Estados Unidos,
Holanda y Chile. Entre los productos
exportados por el bloque se destacan
semillas, combustibles, minerales,
carne, cereales entre otros’, dijo.

A lo largo de su exposicion el desta-
cado brasilefio remarcé que las opor-
tunidades de seguir creciendo como
bloque estan a la vista, y uno de los
mercados que también es relevante
seria India, donde la proyeccién para
los préximos 10 afos, siguiendo las
estrategias integrales, seguird cre-
ciendo de manera uniforme para lle-
gar a ser buenos proveedores.

CONSIDERACIONES FINALES
El Mercosur tiene un afio bueno con
zafras muy grandes, buena cosecha
y precios importantes, que son tres
cuestiones fundamentales, ademas
el cambio de délar valoriza la alta
demanda de China. Para el 2021
la demanda del pais asiatico segui-
ria. “No tengo ninguna duda de que
nuestra region sera absolutamente
el campedn mundial de Seguridad
Alimentaria, puede que el ano que
vienen existan problemas y siempre
hay que tener en cuentalo que nues-
tros académicos vaticinan y como
productor es bueno estar preveni-
do” expreso.

Asimismo, agradecié a todos los que
hicieron posible la participaciéon de
este encuentro virtual, el cual estuvo
apoyado por diversas empresas del
sector agricola, como Sancor Segu-
ros, el Grupo Sarabia, Kurosu & Cia.,
Capecoy otras entidades mas. CA
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NOTA TECNICA

Manejo de malezas,
plagas y enfermedades
de la yerba mate

ORIGEN E IMPORTANCIA

La yerba mate (llex paraguariensis) es una planta origina-
ria de América del Sur. Su area de dispersion natural se
da principalmente en Paraguay, Argentinay Brasil.

En los paises productores y sus vecinos el consumo de
este producto se da en bebidas denominadas maté, te-
reré o cocido, el consumo estd muy ligado a latradiciéony
costumbre de los pobladores.

En el Paraguay, segiin datos oficiales el area de siembra
esde 20.600 hectareas, de los cuales se obtiene una pro-
duccién de 104.751 toneladas de hoja verde con rendi-
miento promedio por hectarea de 5.085 kilogramos.
Para un buen manejo del cultivo de yerba mate es ne-
cesario que combinemos todas las técnicas de cuida-
dos que garanticen rendimientos satisfactorios para
el productor, dentro de los cuidados que requieren el
cultivo es necesario el manejo de malezas, plagasy en-
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Patrom - Cedit
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Patrom Consultora

fermedades estos combinados con
la poda vy la fertilizaciéon hacen un
manejo eficiente del cultivo.

MALEZAS DEL CULTIVO

DE YERBA MATE

En un cultivo de yerba mate, el ob-
jetivo es disminuir la competencia
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que pueda tener, esto para que aproveche al maximo
la absorciéon de los recursos de agua, luz y nutrientes.
Disminuir las especies que compiten con esos recursos
como las y aumentar la presencia de aquellas especies
qgue den beneficios al cultivo es fundamental para un
buen manejo, debemos de ir cambiando al productor
yerbatero el concepto de control por manejo de male-
zas incorporando cultivos alternativos que causen un
efecto de supresion de otras indeseadas. Para el manejo
de malezas es importante tener en cuenta el monitoreo
de las parcelas identificar la especie de maleza presente
en el campo y las posibles estrategias para disminuir los
efectos adversos sobre el cultivo. Para ello la utilizacién
de especies de abonos verdes tanto de invierno como
de verano proporcionan al suelo la cobertura necesaria
para garantizar la disminucion de nuevas emergencias
de especies indeseables, algunas se pueden considerar
en ocasiones, que son especies que se introducen en las
rotaciones de cultivos para proporcionar servicios be-
neficiosos al agrosistema

PLAGAS Y ENFERMEDADES DEL

CULTIVO DE YERBA MATE

Las plagas y los enemigos naturales conviven en equi-
librio en condiciones naturales, para garantizar este
equilibrio debemos de tener en cuenta la correcta iden-
tificacion de las especies benéficas que aseguren una
produccién mas amigable con el ambiente. El cultivo
de yerba mate fue expandiéndose en los ultimos y con
ello también incrementaron las poblaciones de plagas,
en este sentido la activa participacién del productor en
la tarea de lograr mejores y mayores rendimientos. Las

plagas mas importantes de los yer-
bales de las distintas zonas produc-
toras son el rulo, el marandova, los
acarosy el taladro del yerbal.

Las enfermedades aln no han sido
suficientemente estudiadas, o no se
conocen practicas de tratamiento.
se ha observado la presencia de dis-
tintos sintomas de enfermedades de
las que no se conoce agente causal,
epidemiologia y potencial de dafo
econémico. Para ello, PATROM Con-
sultora Agricola y CEDIT (Centro de
Desarrollo e Innovacién Tecnolégica)
pretenden generar informaciones
para el sector yerbatero, uno de los
rubros alternativos que va ganando
cada vez mas participaciéon en las fin-
cas de los productores. CA
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PREMIANDO A LOS 3 MEJORES PROYECTOS

Tecnomyl cerré su Concurso
de Sustentabilidad 2020

Fiel a su linea corporativa de “sembrar in-
novacion”, la empresa Tecnomyl premio a
los mejores proyectos presentados en el
Concurso de Sustentabilidad 2020.

mediados de noviembre, se llevé a cabo en la
A planta de Tecnomyl en Villeta (departamento

Central) el cierre de la edicion 2020 del Con-
curso de Sustentabilidad. En la ocasion, fueron premia-
dos los 3 proyectos elegidos como los mds innovadores
por el Comité de Evaluacién Técnica del Grupo Sarabia.
Las premiaciones consistieron en dinero en efectivoy la
posibilidad de implementar los proyectos en la empresa.

EL TERCERO, DE PRIMERA

“Este concurso ya se realizé anteriormente durante 2017 y
2018. Esta fue la tercera edicién y su objetivo principal fue
incentivar a la gente a seguir innovando, creando y apor-
tando proyectos y soluciones a procesos que pueden ser
mejorados dentro de laempresa’, destacé Gilmara Queiroz,
Jefa de Gestion de Talento Humano de Tecnomyl. “Desde
siempre participé mucha gente, y aspiramos a que partici-
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pen aun mas. Vemos mucho empefioy
mucha dedicacién de cada persona en
cada proyecto que se presenta”.

Las actividades se iniciaron a prin-
cipios de junio. Este afio se presen-
taron doce proyectos, en los cuales
participaron trece personas en total.
Algunos participaron en mas de un
proyecto, lo que demuestra el interés
que esto provoca. Los proyectos fue-
ron evaluados por un Comité Técnico,
que selecciond cinco finalistas que
expusieron brevemente sus proyec-
tos ante los evaluadores. Finalmente,
fueron premiados los que el Comité
considerd como los tres mejores.

LA SUSTENTABILIDAD,

EL FOCO

De los seis proyectos premiados en
las dos ediciones anteriores, cua-
tro ya fueron implementados en la
empresa. Este afio, en consonancia
con la linea corporativa, el concur-
so se enfoco en la sustentabilidad.
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Se evalud la viabilidad técnica, tecnolégica, econdmica,
asi como también el nivel del impacto de cada proyec-
to, para que se pueda implementar en el futuro. “En esa
evaluacion participaron varios ingenieros, quienes real-
mente conocen el enfoque del negocio”, agregoé Gilmara.
“Reconocemos el esfuerzo extra de todas las personas
gue presentaron sus proyectos, ya que les lleva tiempo
por fuera de sus tareas cotidianas. Esto es un factor muy
motivador para nuestra gente, que estad muy pendiente
cada ano. Nuestros colaboradores se sienten motivados
porque, ademas del premio material que el proyecto
puede tener, existe una posibilidad de crecimiento den-
tro de la organizacién, y eso es un factor motivacional
muy importante dentro de Tecnomyl”.

El concurso se retomé en 2020, con el apoyo del departa-
mento de Innovacion del grupo Sarabia. La idea es conti-
nuar realizandolo todos los aios desde ahora. Desde esta
edicion, el evento tiene un enfoque mas corporativo, ya
gue anteriormente se organizaba solo a nivel de la planta.

LOS PROYECTOS PREMIADOS

Mayra Alfonso es ingeniera electromecanica, mientras
Marlyn Estigarribia es ingeniera industrial. Ambas perte-
necen al Departamento de Proyectos de Tecnomyl, y uno
de los dos proyectos que presentaron (el de Implemen-
tacion Sistema Cycloar - Escape, aireaciéon e iluminacion
natural en depdsitos) gané el Concurso de Sustentabilidad
2020. Destacaron que con el proyecto premiado apuntan
al ahorro de energia, optimizando al mismo tiempo la ilumi-
nacion y la aireacion de las instalaciones... con un alto gra-
do de practicidad parala planta, ya que los extractores pro-
puestos no requieren mantenimiento por ser mecanicos.
“Quiero decir a los comparieros que se animen a presentar
proyectos... lleva un poco de tiempo, pero ayuda a que va-
yamos aprendiendo y conociendo mas cosas, trabajando
en grupo Yy creciendo dentro de la empresa”, expresd Ma-
yra. “Es muy gratificante quedar entre los proyectos selec-
cionados, ya que animicamente nos da un plus. Y es muy
bueno poder aprovechar el hecho de que laempresanosda

Gilmara
Queiroz, Jefa
de Gestién
de Talento
Humano de
Tecnomyl.

esta oportunidad de poder mostrar lo
que podemos hacer”, agregdé Marlyn.
En segundo lugar, quedé el proyec-
to de Aprovechamiento de energia
solar para utilizaciéon en luminarias
de produccidn (de autoria de Rober-
to Bogado, Paola Jiménez y Fabian
Nuiez) y en tercera posicion el de
Adecuaciéon de las lineas de pro-
duccién para mejorar el manejo de
descarga de activos (presentado por
Paola Jiménez y Fidelina Braez).

VIABLES... Y APLICABLES
Felipi Sarabia, lider del Departa-
mento de Innovacién del Grupo
Sarabia, agradecio a todos los parti-
cipantes del concurso por la presen-
tacion de proyectos innovadores en
Tecnomyl. “Para nosotros fue un éxi-
to, porque nos habiamos propuesto
previamente crear alternativas para
captar nuevas ideas y proyectos. Y
creo que este Concurso de Susten-
tabilidad fue una manera de captar
esos proyectos.... independiente-
mente de que hayan sido premiados
0 no, son viables para ser implemen-
tados en el futuro”, declaré.

Por su parte, José Marcos Sarabia,
CEO del grupo empresarial, remar-
c6 que “el concurso demuestra que
los proyectos de innovacién no son
algo tedricopara nosotros... y tam-
bién es una demostracion de que
se quieren implementar realmente
proyectos surgidos de las ideas de
los colaboradores”. Subrayando que
las grandes ideas salen de todos los
funcionarios de la empresa, Sarabia
dejé un desafio: presentar mas pro-
yectos para los préximos concursos.
“Somos cerca de 400 funcionarios
en Tecnomyl. Esperamos mas pro-
yectos innovadores que nos ayuden
a seguir creciendo”, finalizé.

El Grupo Sarabia estd compuesto
por las empresas Tecnomyl, Agrofér-
til y Agropecuaria Campos Nuevos.
Sus directivos (José Marcos Sarabia,
Paulo Sarabia y Antonio Ivar Sarabia)
participan activamente en acciones
de Responsabilidad Social Empre-
sarial; fomentando actividades en
favor de sus colaboradores, de los
sectores vulnerables de la sociedad y
del cuidado del ambiente. CA
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Integrantes de la familia Bronstrup, directivos del Grupo Selecta.

Bronstrup en Bella Vista, Itapua, evoluciona con
su producto estrella, la yerba mate. Desarrolla
ademas otros productos agricolas fomentando la di-
versificacion entre los pequefios productores de su
area de influencia. También estan trabajando en la pro-

E | Grupo Selecta, fundada en 1950 por Eno

Diversos
productos
elaborados
por el
Grupo
Selecta.

Li
4
/o5 odn.

r.
i

duccién de arroz y ganado vacuno
en otras regiones del pais.

En los dltimos afos incursioné ofi-
cialmente en el servicio turistico,
con la propuesta Aventura Selecta,
que ofrece un recorrido nutrido de
historia, identidad y contacto con la
naturaleza.

Campo Agropecuario Multimedia
comparte en esta edicion parte de la
historia de este Grupo empresarial
con 70 afos de trayectoria. Durante
la visita a Bella Vista, Itapua, Con-
nie Bronstrup, presidente de Eno
Bronstrup S.A. (EBSA), relato la his-
toria de este Grupo empresarial que
empezd en 1942, cuando Reinaldo
Bronstrup y su esposa Malvina (sus
abuelos); adquirieron un inmueble
de 20 hectareas en Bella Vista, Ita-
pua. Seguido del arduo trabajo de
sus padres; Don Eno Bronstrup y su
esposa Ursula.

Comenté que la misma ya contaba
con 5 hectareas de cultivo de yer-
ba mate, esto los motivéd a impulsar
este rubro. En 1950 sale al mercado
la marca de yerba mate Selecta y
esta presente en el mercado inter-
nacional desde el afio 2000. >
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que invertir en cultivos propios. Hoy
dia tenemos unas 300 hectareas de
yerba mate propia en la regién y los
pequefos productores, motivados
por la mejora de los precios, recupe-
raron sus yerbales. Actualmente con-
tamos con 500 familias proveedoras
de hoja de yerba mate”, dijo.

*2322]25 0dnI9 €Z3|3U3D 0304

s Sk “ LA INDUSTRIA
\T.l » L. 2 ~~ La industria yerbatera produce
= 350.000 kilogramos mensuales de
> i i’ productos de yerba mate, de las cua-
’-'Nl': les el 70% se comercializa en el pais y
LE.M*];_,];.__ el 30% va a exportacion. Actualmen-

te esta unidad productiva elabora
unos 45 productos de yerba mate.

La innovacién y los desarrollos son
constantes, para el 2021 Selecta lan-
zard al mercado los Blend, una mez-
clade 50% yerba mate y 50% hierbas
medicinales y otros componentes.

El nuevo producto ofrecerd varios
sabores. “No solo es mezcla con
hierba medicinal hay Blend tropi-
cal que tiene rodajitas de coco, ya
vamos mezclando frutos tropicales
con hierbas medicinales”, destacé la
entrevistada.

DIVERSIFICACION
: Desde el ano 2000 impulso la diver-
Connie sificacion. Para el efecto se cred la

RUBRO INSIGNIA Brénstrup, en empresa El Mirador S.A, a través de
i . la galeria de . s
Si bien este grupo empresarial actualmente la componen 105 SUEROS. la cual se fomenta la produccion de
varias empresas, el rubro insignia es la Yerba Mate. Para diversos rubros agricolas asociados al
la provisiéon de materia prima trabaja con productores y cultivo de yerba mate con los peque-
cuenta con cultivos propios. “Nuestra idea inicial era solo Corte de cint fios productores. “Desde hace 20 afos
~ . orte de cinta . ~
comprar de pequenos productores, pero hace un tiempo durante la trabajamos con pequefos producto-
muchos productores derribaron sus yerbales y tuvimos  jnauguracisn res, quienes producen para nosotros
del Mate Bar.
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diferentes tipos de poroto, maiz, locroy otros productos del
agro que también exportamos”, dijo Connie Bronstrup.

EXPORTACION

El Grupo Selecta empezé la exportacion de yerba mate
en el 2000. Actualmente llega a 19 paises, donde tam-
bién envia productos del agro. Los principales mercados
de exportacién son: Espaia, Japén, Canadd y Polonia,
Alemania, Francia, Uruguay vy Siria. Los demas paises
compran en menor cantidad.

MAS EMPRESAS
El Grupo Selecta cuenta con otra unidad productiva
en Caapucu, departamento de Paraguari, Farmer S.A.

José Martinez
presenta el
Paseo de la

Historia que
grafica los

70 afos del
Grupo Selecta.

que se dedica la produccion de ga-
nadoy arroz.

BronWeih S.A. es laempresa encar-
gada de administrar el Centro Re-
creativo, Hotel y Restaurant. Con
ella nace Aventura Selecta, gracias
a la reserva natural de 170 hecta-
reas donde se cuenta con fauna y
flora nativa.

Si bien la responsabilidad social em-
presarial para este Grupo es una
constante, cuenta con la Fundacién
Ursula Weiher, cuyo objetivo es le-
vantar el nivel de vida de las =»
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personas, a través de la capacitacion. Connie Bronstrup
comento que a través de esta fundacion otorgan becas a
los hijos de los funcionarios y trabajan con instituciones
educativas de la region.

AVENTURA SELECTA

Aventura Selecta fue uno de los desarrollos mas re-
cientes del Grupo. La empresa recibe a los turistas para
mostrar todo el proceso de la yerba mate desde hace
15 afos, pero este proyecto como industria turistica se
consolidé hace dos afios.

Este afio se sumaron nuevos atractivos con la habilita-
cion del Mate bar, donde se degustan sabores de la yer-
ba mate como los tradicionales mate y terere, otras in-
fusiones y alimentos elaborados sobre la base de yerba
mate. También se sumaron: la galeria de los suefio, salén
del conocimiento y paseo de la historia.

José Martinez, Encargado de Turismo de Eno Brons-
trup S.A,, explicé que Aventura Selecta arranca des-
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José Martinez,
Encargado de
Turismo de Eno
Bronstrup S.A.

delaelaboracionde layerbamate,
porque el objetivo es que los con-
sumidores puedan observar como
se hace la yerba mate.

Esta disponible de jueves a martes
para quienes quieran visitar. La ruta
turistica de esta empresa instalada
en Bella Vista Su, ofrece variadas
opciones como, visita al Mate Bar,
Yerbatero por un dia, Paseo por la
Reserva Natural Bella Vista. Todos
estos atractivos lo podran disfrutar
en Aventura Selecta.

Para mas informacién los interesa-
dos pueden llamar a los teléfonos
0982 700 716 o 0985 510 510.
También a través de las redes so-
ciales, Facebook e Instagram aven-
turaselecta. CA

www.campoagropecuario.com.py



Fertilizante foliar
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desarrollo de
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ESTANCIA SANTA MARIA DEL GRUPO KIFA S.A. RESALTA
LA CALIDAD EN LA BASCULA PESA CAMIONES Y EL BUEN
SERVICIO DE POST VENTA DE LA EMPRESA BALPAR S.A.

Diversificacion orientada
a la sustentabilidad

talada por BALPAR S.A per- . . B

mite optimizar los tiempos y  parte del trabajo de la Estancia Santa Maria, del
reducir riesgos, cuidando laproduc- 56 Kifa S.A., instalada en el departamen-
cion de la Estancia Santa Maria. Esta o )
empresa empezo Ssus actividades N

: ividades to de San Pedro. El establecimiento evoluciona

en 1994 con la cria y recria de ga- -5 ngtantemente diversificando sus actividades
nado. En el 2010 se cre6 la cabafa ] N )
Ype Pori e impulsé el mejoramiento ~ Orientada a la sustentabilidad productiva.
genético con la raza Braford. Desde
el 2018 desarrolla el engorde de ga-

I 3 bascula pesa camiones ins-  Eaad |ot, cabafia Braford y reforestacion forman

nado en confinamiento y evoluciona cion de valor. Desde sus inicios la empresa BALPAR S.A.
con la actividad forestal, con refo- aportd sus productos y toda su ingenieria en pesaje apo-
restacién de eucalipto y la agrega- yando la misma.
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Fabrizio Guggiari, presidente de la empresa, infor-

mo a Campo Agropecuario Multimedia sobre la evo- Andrés
lucién de la empresa y los logros alcanzados en el Ramirez, jefe
mejoramiento genético. Recordé que la cabana Ype de Marketing

~ . L o de BALPAR
Pora, ademas de comercializar genética de punta a S.A. Fabrizio
nivel local, exporté reproductores a un centro gené- Guggiari,
tico de Ecuador en el 2015. presidente de
Mencioné que la pandemia trajo como consecuencia la empresa
una quietud en las ventas durante los primeros meses, Figge'::;;g),
pero desde setiembre retornaron los movimientos. administrador

de la estancia.

FEED LOT Y REFORESTACION
El Lic. Flavio Figuereido, administra-
dor general de la Estancia Santa Ma-
ria, comentd que estan realizando el
engorde de ganado en confinamien-
to desde hace dos anos.

El proyecto empezé a mediados del
2018, las instalaciones del esta-
blecimiento estan preparadas para
confinar 5.000 animales, paralo cual
cuenta con una estructura de 8 po-
treros. Actualmente cuenta con una
carga de 1.200 animales, mante-
niendo entre 160 y 170 ejemplares
por potrero y haciendo un giro cada
90 a 100 dias.

La produccion enfeed lot arrancé en
el 2019, ano en que se logré termi-
nar 2.000 animales y actualmente
estan por concluir la segunda etapa
donde se prevé terminar 2.400 bo-
vinos. Para el 2021 est4 previsto al-
canzar 3.600 animales terminados.

REFORESTACION

Actualmente cuenta con 70 hecta-
reas de cultivos forestales reforesta-
dos, son nuevas reforestaciones con
eucalipto ya que el afio se logré =»
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BOX EMPRESARIAL

cosechar la produccién ya terminada. La plantacion tiene
fines energéticos, la empresa produce rajas para lefa y
estd en fase de terminacién la carboneria, gue se abaste-
cera de materia prima totalmente reforestada.

BALPAR S.A., PARCERO CLAVE

Figuereido destacé la alianza con BALPAR S.A,, ya que
esta empresa les provee de las basculas para pesar ca-
miones, con la cual logran un control eficiente sobre los
productos que ingresan y salen del establecimiento.
“Unos 60 camiones ingresa y sale del establecimiento al
mes, traen insumos para nuestro confinamiento y salen pro-
ductos terminados, por lo que para nosotros es importante
gue tengan el peso exacto, ya que cualquier desfasaje en
este tema repercute negativamente sobre nuestros costos.
“Con los equipos de BALPAR S.A. estamos cubiertos.
Todo lo que entra y sale se pesa aqui y evitamos cual-
quier margen de error. BALPAR S.A. vino a sumar efi-
ciencia con nosotros”, dijo.

Por su parte, Andrés Ramirez, jefe de Marketing de BAL-
PARS.A. agradecié adirectivos de KifaS.A. por permitirles
formar parte de este emprendimiento, con sus servicios y
productos. “Para nosotros es un orgullo trabajar con em-
prendimientos que aportan divisas al pais”, enfatizo.

BALPAR S.A. PRESENTA PLAN LEASING
Balanzas Paraguayas (BALPAR) S.A. brinda soluciones
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amplias a diversas demandas de los
clientes. Como empresa lleva cons-
tituida unos 30 afos, dentro del ru-
bro de pesaje.

Esta firma innova constantemente
para ofrecer el mejor servicios a sus
clientes, ahora pone a disposicién de
los mismos el Plan Leasing, en el cual
ofrece un plan de compra full cober-
tura contra todo riesgo, que incluye
una garantia integral ante cualquier
inconveniente que presente la misma,
calibracion con pesas certificadas del
INTN, planes de pago de hasta 12 me-
ses y financiacion propia, y la posibili-
dad de recompra de la bascula.

“La re compra consiste en que BAL-
PAR S.A. da la posibilidad de cam-
biar la bascula al cabo de un tiempo
y aceptar la bascula adquirida en
el pasado como parte de pago por
una nueva bascula o simplemente
la recompra de la misma dando la
oportunidad a que el cliente recu-
pere una parte de su inversion. Esta
opciéon normalmente la utilizan los
clientes que tienen un proyecto en
un plazo ya determinado, entonces
revender la bascula les puede ser
beneficioso en el caso de que ya no
la utilicen o deseen instalar una bas-
cula 0 km en otro lugar”, manifesto.
También menciond que actualmente
BALPAR S.A. se encuentra en pro-
ceso de acreditacion de dos normas
de calidad, la ISO 9001, que es un
sistema de estandarizacién de pro-
cesos y la ISO 17025 de metrologia
y calibracién. Esto implica que BAL-
PAR S.A. va a contar con laboratorio
moderno, totalmente equipado, con
una tecnologia de vanguardia, con
pesas certificadas, que van a ayu-
dar al proceso de calibracién de las
basculas. Esto hara posible que las
basculas BALPAR S.A. tengan una
precisiéon correcta y adecuada a los
estandares de calidad internacional.
“Conesto el cliente que nos compraun
bascula va a tener una garantia de ca-
lidad y certificacién internacional”, re-
salté Ramirez al tiempo de afirmar que
BALPAR S.A. trabaja constantemente
en la identificacion de las necesidades
de mercado y apuesta a ser pioneroy
vanguardistasenelrubro. CA

Www.campoagropecuario.com.py



SOMOS

BALPAR

MANTENIENDO EL PESO DE LA

INDUSTRIA NACIONAL.

—Servicio Técnico Especializado

Mantenimiento, calibracion
y reparaciones en todo el pais

Av. Madame Lynch N2 289 esq. Soriano Gonzalez, Asuncion
: 0991 166 277 (& Servicio Técnico: 0992 267 406

A.

Bascula Pesa Camiones

Sistema de
Pesaje Continuo SPC
il '

Proporciona un
control eficiente
del material

a granel,

Sistema de Pesaje en
Cinta Transportadora

Ideal para pesar productos a
granel que se mueven sobre
una cinta transportadora, util
para canteras, productores
de cal agricola y puntos

de expedicion/recepcian.

f Balpar 5.A

@balparpy

|deal para el
control de peso
de los camiones
an lugares en
donde existen
encierro de
animales y zonas
de acopio / silos.

Pesa Tanque

i)

5

Sistermna de control
de peso en tanques,
adaptables a
cualquier tamano

v capacidad.

Embolsadoras

Sistema de Carga
para Bolsa Big Bag.
Permiten llenar las
holsas a la capacidad
deseada mediante
orden de corte
automatico.

Bascula Plataforma
con Visor de Peso

Vs

Basculas en distintos tamafios y
capacidades para pesar bolsas de
30 kilos a pallets de 2000 kilos.
Fabricamos en distintos tamafios
y capacidades,

www.balpar.com.py
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MERCADO

E

SOJA

Baja la produccién y stock global

| USDA, en su informe mensual de noviembre, estimé la produccién

mundial de soja en 362,64 millones de toneladas, por debajo de los
368,47 millones del informe de octubre. En tanto que las existencias finales
las proyect6 en 86,52 millones de toneladas, frente a los 88,70 millones del
mes pasado y a los 87,40 millones previstos por los privados.
Para Estados Unidos el organismo oficial estadounidense estimo la produc-
cién de soja de los Estados Unidos en 113,50 millones de toneladas, por de-
bajodelos 116,15 millones previstos el mes pasadoy de los 115,70 millones
calculados por los operadores en la previa del trabajo oficial. Para llegar a
dicho volumen, el organismo ajusto el rinde promedio nacional, de 34,90 a
34,10 quintales por hectarea.
Asimismo mantuvo la molienda en 59,33 millones de toneladas e incremen-
t6 levemente, de 63,03 a 63,11 millones, el uso total. Pese al raudo avance
de las exportaciones, el organismo mantuvo su meta de ventas externas en
59,87 millones. Asi, las existencias finales fueron proyectadas en 5,17 mi-
llones de toneladas, debajo de los 7,90 millones de octubre y de los 6,40
millones previstos por los privados. Este nuevo dato oficial marca el stock
mas bajo desde los 5,19 millones de la campafia 2014/2015.
En cuanto a la oferta sudamericana, el USDA estimé la produccién de Brasil
en 133 millones de toneladas y las exportaciones en 85 millones, sin cam-
bios frente a octubre. Para la Argentina el USDA estim6 la cosecha de soja
en 51 millones de toneladas, por debajo de los 53,50 millones del trabajo
precedente, pero las exportaciones las sostuvo en 7 millones.
Las importaciones de China fueron mantenidas por el USDA en 100 millo-
nes de toneladas.

Se reducen las reservas

| USDA estim6 la producciéon mundial de

maiz en 1144,63 millones de toneladas, por
debajo de los 1158,82 millones del informe de
octubre. En tanto que las existencias finales las
proyect6 en 291,43 millones de toneladas, fren-
te a los 300,45 millones del mes pasado y a los
296,40 millones previstos por los privados.
EI USDA estimo la produccion de maiz de los Esta-
dos Unidos en 368,49 millones de toneladas, por de-
bajo de los 373,95 millones del reporte precedente
y de los 372,35 millones calculados en promedio
por los privados. Para arribar a dicho volumen el or-
ganismo ajusto el rendimiento promedio nacional,
de 111,97 a 110,34 quintales por hectarea.
En cuanto al resto de las variables comerciales
estadounidenses, el USDA redujo el uso forra-
jero de 146,69 a 144,79 millones de toneladas y
el uso total, de 311,16 a 309,26 millones (el uso
para etanol fue sostenido en 128,28 millones).
Pero el dato destacado es el aumento en un 14%
de la proyeccién sobre las ventas externas, que
pasé de 59,06 a 67,31 millones de toneladas.
Con ese salto y con la caida de la produccion, el
organismo estimé las existencias finales esta-
dounidenses de maiz en 43,23 millones de to-

Cotizaciones en Chicago (30-11-20)

Mes US$/t Mes US$/t  Mes USS$/t
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neladas, lejos de los 55,04 millones del informe
de octubre y de los 51,64 millones previstos
por el mercado. Asi, las reservas al finalizar la
campania serdn las mas bajas desde la campania
2013/2014, que cerré con 31,29 millones de
toneladas, y tendran como volumen similar los
43,97 millones del ciclo 2014/2015.

Respecto de la cosecha de Brasil, el USDA man-
tuvo sin cambios sus estimaciones de cosecha
y de exportaciones, en 110 y en 39 millones de
toneladas. En cuanto a la Argentina, el USDA
tampoco hizo cambios y mantuvo en 50 millo-
nes de toneladas el volumen de la cosecha y en
34 millones el de las exportaciones.

La producciéon de Ucrania fue recortada con fuer-
za, de 36,50 a 28,50 millones de toneladas, al igual
que sus exportaciones, de 30,50 a 22,50 millones.
Para la Unién Europea el USDA redujo de 66,10
a 64,20 millones de toneladas el volumen de la
cosecha de maiz, pero también ajusté las impor-
taciones del bloque, de 24 a 20 millones. Sus ex-
portaciones fueron mantenidas en 2,50 millones.
Como lo esperaba el mercado, el USDA elevd
las importaciones chinas de maiz, de 7 a 13 mi-
llones de toneladas. Vale aclarar, no obstante,
que la expectativa de los operadores era ver un
volumen de compras de China mas proximo a
los 20 millones.

Leve merma en la produccion

| USDA estim6 la producciéon mundial de trigo en 772,38 millones de tonela-

das, por debajo de los 773,08 millones del informe de octubre. En tanto que
las existencias finales las proyecté en 320,45 millones de toneladas, frente a los
321,45 millones del mes pasado y a los 319,80 millones previstos por los privados.
Asimismo, para Estados Unidos el USDA mantuvo el volumen de la cosecha en
49,69 millones de toneladas, al igual que las importaciones, en 3,40 millones,
y que el uso forrajero, en 2,72 millones. El uso total fue levemente elevado, de
30,51 a 30,67 millones, mientras que las exportaciones fueron proyectadas sin
variantes, en 26,54 millones. Asi, las existencias finales fueron calculadas por el
organismo en 23,86 millones de toneladas, por debajo de los 24,03 millones de
octubre y cerca de los 23,98 millones previstos por los privados.
Para Rusia elevo la cosecha de 83 a 83,50 millones de toneladas y las exportacio-
nes, de 39 a 39,50 millones. Para Ucrania mantuvo la cosechay las ventas exter-
nas fueron sostenidas en 25,50y en 17,50 millones de toneladas.
En cuanto a la Unién Europea ajusté la produccion de 136,75 a 136,55 millones
de toneladas; las importaciones fueron elevadas, de 5,50 a 5,70 millones, y las
exportaciones, de 25,50 a 26 millones.
La produccion de Canada fue sostenida en 35 millones de toneladas y las expor-
taciones, en 25 millones. También mantuvo sin cambios s las cifras de cosecha 'y
de exportaciones de Australia, en 28,50 y en 19 millones de toneladas.
Para la Argentina el volumen de la cosecha fue reducido de 19 a 18 millones de
toneladas y el de las exportaciones, de 13 a 12,50 millones. Las importaciones
de Brasil fueron sostenidas en 6,70 millones de toneladas. Cabe tener en cuenta
que hoy la Conab redujo de 6,83 a 6,35 millones de toneladas el volumen de la
cosecha de Brasil y que elevo las importaciones de 6,7 a 6,8 millones.

Tractores

John Deere 529

Massey Ferguson 294 ’

Valtra 173 i |
New Holland 123 _ ___*I." LI
Case 75

Lovol 50 r rﬂ
LS &l .ﬁ)

Yto 19

Mahindra 7

Total 1.301 Fuente: Cadam.
Cosechadoras

John Deere 72

New Holland 37 [} =
Case 25

CLAAS 11

Massey Ferguson 10

Total 155 Fuente: Cadam.

A un mes de cerrar el dificil 2020, los niimeros
indican que la venta de tractores agricolas
durante el presente ejercicio, hasta noviembre,
segln los registros de la Camara de Automoto-
res y Maquinarias (Cadam) fue mejor que el afo
pasado. Hasta fines de noviembre del presente
ano se vendieron 1.301 tractores frente a 1.238
del afo pasado. En cuanto a las cosechadoras, el
movimiento sigue lento, se vendieron durante los
11 meses de 2020 unas 155 unidades.

Las preferencias en cuanto a marcas en John
Deere ocupa el primer lugar con el 41% de las
ventas, en segundo lugar Massey Ferguson con
el 23% del mercado y en tercer lugar se viene
manteniendo Valtra con el 13% de las ventas. Es
importante destacar que desde este ano, esta

marca de la AGCO en Paraguay cuenta con dos
distribuidores Rieder & Cia. y Cotripar. En cose-
chadoras John Deere abarca el 47% del merca-
do,en segundo lugar esta New Holland con 24%
de las ventas y en tercer lugar en preferencias se
ubica Case IH con el 16% de las preferencias.

El 2020, que esta por terminar, es un afo atipi-
co, amas de la pandemia y sus consecuencias, el
factor climatico azota fuertemente al pais gol-
peando a sus zonas productivas y a la salida de
sus principales productos de exportacion.

Pese a esta coyuntura dificil el campo no pard,
sus actores se ingenian con diferentes estrategias
para que la produccion siga su cause y para garan-
tizar la produccion de alimentos y seguir siendo el
soporte fundamental de la economia de este pais.




NOTA TECNICA

cComo enfrentara

|la soja paraguaya la
sequia 2020/2021?
Los caminos a seguir

mayor importancia agricola y econémica del Para-

guay. La superficie de siembra durante la campana
2018/2019 habia superado ampliamente las expecta-
tivas con una superficie cosechada de 3,5 millones de
hectareas y una produccién de 8,5 millones de tonela-
das, colocando al Paraguay como el cuarto exportador y
el sexto productor mundial de esta oleaginosa (Capeco,
2020). Las expectativas de produccion de la campafa

I a soja [Glycine max (L.) Merr], es el cultivo anual de
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Evaluaciéon de
variedades

de sojaen
ambientes

con diferentes
disponibilidades
hidricas. INTA
Pergamino,
Argentina.

Ing. Agr. Selva Avalos Britez

Becaria del programa BECAL
Estudiante de Doctorado en Ciencias
Agropecuarias

UBA. Argentina
selva.avalos@hotmail.com

2020/2021 estan seriamente com-
prometidas debido al fenémeno “La
Nifa” que afecta de manera negativa
el régimen de precipitaciones y con-
secuentemente provoca sequias.

Ante este escenario climatico, se
prevé una disminucion de la produc-
cion global del cultivo debido a dos
factores. El primero esta asociado
al atraso en la fecha de siembra de-
bido a la falta de lluvias paraimplan-
tar el cultivo. Las dos principales
“ventanas de siembra” de la soja en
Paraguay se extienden desde princi-
pios de setiembre hasta octubre in-
clusive y desde principios de enero
hasta mediados de febrero para la
“zafriRa” o segunda zafra. Los me-
jores rendimientos se logran con la
primera opcion: fechas tempranas,
que ubican el ciclo del cultivo cuan-
do los recursos de radiacion, tempe-
ratura y agua se encuentran en ma-
yor disponibilidad, ademas se evita
una mayor incidencia de enferme-
dades de final de ciclo y presion de
insectos plagas. El segundo factor
que compromete a la produccién

www.campoagropecuario.com.py



Figural. Evolucién del rendimiento de soja en Paraguay,
identificando los valores segun las diferentes
fases del fenémeno ENSO (EI Nifio Oscilacion
del Sur). En base a datos de FAO (2020).
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por menor expansion. Ambos
procesos disminuyen la capaci-
dad de interceptar radiacién y
por ende de producir biomasa.

Es muy importante destacar
que las mayores pérdidas que
afectan el rendimiento debido a
la sequia se observa en la etapa
reproductiva R3 (inicio de for-
macion de vainas) a R5 (llenado
de granos) debido al aborto de
vainas. Esto provoca la disminu-
cion del nimero final de granos,
que se considera el principal
determinante del rendimiento
pues no suele ser compensado
por las mejoras posteriores que
pueda tener el peso individual de

1995 2000 2005 2010

Anos

global del cultivo es la merma de rendimiento que se es-
pera ante una falta de agua durante el ciclo, cuya mag-
nitud dependera de la oportunidad, duracion e intensi-
dad de la sequia. En los afos de déficit hidrico se suelen
registrar las deficiencias hidricas mas fuertes. Aunque
esto no siempre implica mermas elevadas de rendimien-
to (Figura 1), los efectos de la sequia han llegado a signi-
ficar pérdidas hasta del 40% en los ciclos 2008-2009 y
2011-2012 respecto al rendimiento medio del periodo
1995-2019.

El rendimiento del cultivo depende de varios factores,
cuando se trabaja en condiciones de cultivo en secano
(sin riego), con un correcto manejo sanitario y nutricio-
nal, se explora el rendimiento alcanzable limitado por
agua. El rendimiento en estas condiciones estara en fun-
cién ala cantidad de agua transpirada que representa (lo
gue realmente “consumid” el cultivo, sin incluir la evapo-
racion desde el suelo), de la eficiencia en que utiliza este
recurso para producir biomasa (eficiencia de uso del
agua) y de la conversion de la biomasa en granos (cono-
cido como indice de cosecha). Se ha observado diferen-
cias entre grupos de madurez (GM) en cuanto al uso del
agua, siendo la principal el mayor consumo de los GM
largos debido a la mayor duracién del ciclo del cultivo.

LA SEQUIA AFECTA DE MANERA
DIFERENCIAL EN CADA ETAPA DEL CULTIVO
_ Silas deficiencias hidricas ocurren en laimplantacién
del cultivo, se observa disparidad en la emergencia,
disminuyendo la densidad del cultivo, aunque esto
puede ser compensado si mejoran las condiciones hi-
dricas debido a la plasticidad de la soja para producir
nuevas ramasy nudos.
_ Siel déficit hidrico ocurre en el periodo vegetativo se
afecta tanto el nimero de hojas (principalmente por
menor ramificacién) como el tamafio de las mismas

2015 2000

granos, que en soja se considera
bastante “plastico” en compara-

cién con los cereales.

¢QUE PODEMOS HACER
ANTE ESTE ESCENARIO?
¢COMO AFRONTARLO?

En ensayos realizados durante el
Doctorado en Ciencias Agrope-
cuarias que estoy cursando de la
UBA (Universidad de Buenos Ai-
res) con el grupo de Ecofisiologia
de Cultivos del INTA Pergami-
no-Argentina (33° 56’ S, 60° 33’
W), realicé experimentos a campo
con el fin de encontrar diferencias
en el consumo de agua (hasta 1,8
m de profundidad) entre las va-
riedades mas utilizadas en la zona
nucleo de produccién. Comparan-
do variedades de distintos afios de
lanzamiento (desde 1980 al 2016),
pude determinar que el mejora-
miento genético no ha modifi- =»

Parcela de soja
a campo bajo
estructuras
removibles.
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cado el consumo total de agua disponible en el suelo
pero si su aprovechamiento para producir biomasa,
siendo mayor en las variedades modernas.

En otro experimento a campo con sequia impuesta me-
diante mini-invernaculos a campo (Fotos 1y 2) compa-
ré genotipos con y sin tolerancia a la sequia, obtenidos
mediante incorporacién por transgénesis del gen HBO4
del girasol a las variedades de soja. Pude establecer
que esta tecnologia otorga cierta tolerancia ante con-
diciones de sequia durante las etapas de fijaciéon de vai-
nas (R3 a R5) y llenado de granos. Asi, esta tecnologia
permite una mayor estabilidad de rendimiento, evitan-
do caidas fuertes en malos ambientes sin penalizar el
potencial cuando las condiciones de crecimiento son
favorables. El evento HBO4 ha sido aprobado en Para-
guay para evaluacién en ensayos y posteriormente se
espera liberar para el productor variedades modernas
de GMs mejor adaptados a las condiciones del pais.

En Paraguay es necesario hacer mds ensayos de eva-
luacién de variedades orientados a detectar aquellas
de comportamiento superior ante condiciones de de-
ficiencias hidricas. Cuando los pronésticos de me-
diano-largo plazo indican una mayor probabilidad de
ocurrencia de las mismas, como este afno agricola, de-
bemos extremar esfuerzos para que el productor pue-
da contar con variedades mejor adaptadas. Ademas de
los ensayos de valor de cultivo y uso (VCU) para liberar
las variedades, es necesario conocer las respuestas de
los genotipos actuales ante escenarios climaticos como
el que se pronostica para el periodo 2020/2021.
Considero que, ante estos sucesivos eventos de sequia
en la region, se debe prestar especial interés al agua,
realizando investigaciones que nos ayuden a entender
cémo aumentar el rendimiento en condiciones de baja
disponibilidad hidrica para desarrollar cultivares de
sojade alto rendimiento y que utilicen el recurso hidri-

Vainas en diferentes etapas del llenado de granos.

64 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2020

Vainas de
soja en etapa
de madurez
fisiolégica.

co de manera mas eficiente. Es pri-
mordial encontrar variedades que
se adapten mejor a nuestra zona
en condiciones de sequia, no solo
para ambientes considerados mar-
ginales como el Chaco, sino tam-
bién para regiones consideradas
de mayor potencial pero que pue-
den verse expuestas a deficiencias
hidricas en afios particulares. Para
ello se requiere una urgente inte-
racciéon en el drea de investigacién
entre las instituciones publicas y
del sector privado, que permita
asistir a los productores en latoma
de decisiones referidas al manejo
de los cultivos. CA

www.campoagropecuario.com.py
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EVENTOS ONLINE

——

CONGRESO AGROPECUARIO PARA ZONAS SEMIARIDAS

Integracidon agricola
ganadera para la
produccion sostenible

El Congreso Internacional Agropecuario para zonas Semiaridas rea-
lizé su sexta edicion los dias 14 y 15 de octubre y, siguiendo la temati-
ca de los eventos desarrollados en este ano atipico por la pandemia,
se desarrollé de manera virtual. El componente transversal en esta
edicion fue destacar el apoyo mutuo de los sistemas de produccion
agricola y ganadero y de como favorece sus resultados finales.

aorganizacién del evento en linea estuvo a car- tas, la pandemia de Covid-19 de-
L go de cooperativas del Chaco central y el em- termind su ejecucién virtual.

prendimiento Pioneros del Chaco S.A. El con- Desde la organizacion se informd
greso se venia desarrollando primeramente en forma que se buscé convocar a destacados
alternada entre pecuaria de leche y de corte, para lue- profesionales para compartir cono-
go unificarse en uno solo y que este afio tuvo el desa- cimientos con referentes del sector
fio de enfrentar como tema transversal la integracién agroganadero en un programa de
de los sistemas de produccion agricolay ganadero. Sin dos dias de trabajo que apuntaron a
embargo, como en la mayoria de las demas propues- abordar temas que envuelvan expe-
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riencias en la integracion de los actuales planteos, tales
como una agricultura como apoyo a la ganaderia y vice-
versa, el manejo de suelos, la fertilizacién, rotaciones,
manejo de malezas y plagas, el trabajo con maquinarias
en el campo, el uso de forrajes y la importancia de la ca-
lidad del agua.

Ademas, de compartir casos practicos de establecimien-
tos que trabajan en el tema de la integracién y el valor
agregado de Argentina y Paraguay, indicé la organizacion
en un material de difusion. El programa del primer dia in-
cluyé topicos tales como fundamentos técnicos sobre la
integracion para una produccién sostenible, sugerencias
y recomendaciones a tener en cuenta parainiciar un plan-
teo agricolaen lotes ganaderos y compartir la experiencia
positiva con la presentacién del establecimiento Rancho
JF, en la zona conocida como Cruce San Antonio.

La segunda jornada incluyé puntos tales como el benefi-
cio de laganaderiaen laintegracion con la agriculturay el
agregado de valor, también sobre la diversificacién como
herramienta de una produccién sostenible. El caso practi-
co compartido fue la experiencia de la estancia Campo'i y
el trabajo que se desarrolla con suplementacién y confi-
namiento, como estrategias para una produccién estable.
Al final de cada ponencia, hubo tiempo destinado para las
consultas y la interaccion con el auditorio virtual que se
conformd en esta doble jornada técnica.

Entre los ejemplos compartidos, estuvo el del Rancho JF,
de Alfred Janzen, profesional agrénomo y con muchos
anos de experiencia. Arrancé su intervencién con un
mensaje optimista, mediante una cita biblica, para alen-
tar a los productores a que no decaigan y sigan adelan-
te en un ano por demas dificil. Luego pasé a compartir
detalles del establecimiento que se ubica a unos 10 km
al Sur del Fortin Boquerdn, en Cruce San Antonio, en el
area de influencia de los limites entre Boquerén y Presi-
dente Hayes.

Alfred Janzen,
profesional
agrénomo,
compartio la
experiencia de
Rancho JF.

Los actuales propietarios adquirie-
ron las tierras a finales del 2012. De
caracteristicas de una explotaciéon
con mas de 40 afnos de ganaderia
tradicional, presenté un terreno
complicado, enmalezado. La pro-
duccién en aquella época era de cria
y engorde de ganado de forma con-
vencional. Parael 2013, en el primer
verano, se preparoé la parcela de sor-
go para ensilado, incorporandose
asi la agricultura. Al afno siguiente,
sobre esos rastrojos se sembré la
parcela inicial de leguminosas, en
este caso soja, con lo que se buscod
incorporar Nitrégeno al suelo.

Actualmente, la agricultura com-
prende cultivos de sorgo para gra-
nos; para ensilados para pastoreos,
ya sea verde o diferido; soja y sé-
samo. La intencién es incluir maiz
en la cadena productiva y para mas
adelante, también a incorporar chia
y algodén. En tanto, la ganaderia hoy
propone un ciclo completo. Es =»
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decir, cria, recria y engorde. Se emplean como base ge-
nética toros Brahman, Nelore, Hereford, Brangus y Bra-
ford, seglin la meta trazada. “Apuntamos a animales de
media sangre, que no pierdan rusticidad, buscando el vi-
gor hibrido y que sean productores de carne”, sintetizé.
Explicé que emplean tecnologias como inseminacion ar-
tificial a tiempo fijoy que por lo general, dependiendo de
condiciones climaticas y otros factores, el ciclo termina
promediando el verano. Entre los objetivos de la agricul-
tura, basicamente es obtener alimentos para el ganado,
pero también se desea contar con rubros adicionales
para la venta, con lo que se logra la diversificacion en el
ingreso y en el flujo de caja. Otra practica que se desa-
rrolla en la parte agricola es la rotaciéon de cultivos para
evitar el monocultivo de pasturas.

Laintegracion agricola ganadera igualmente permite me-
jorar el control de plagas y de malezas. En el caso particu-
lar de Rancho JF, también se invierte en productos fito-
sanitarios especificos para cuidar “enemigos naturales” y
aprovechar la alianza en contra de plagas. Por ello y aun-
gue a ojos de otros pueda representar un mayor costo,
hasta ahora no se emplea en el campo el piretroide, dijo.
Anadié que a diferencia de otros establecimientos, una
vez “rotacionadas” las parcelas con agricultura, cualquier
potrero esta disponible para la produccién del heno.

En maquinarias, disponen de unidades propias para
ciertas tareas, aunque para la cosecha se terceriza. Y
un aspecto bien definido tiene que ver con los escalona-
mientos establecidos en el sistema productivo. “Si bien
hablamos por un lado de una ganaderia extensiva, pero
en la intensificacion de la producciéon, tenemos muy
claros algunos escalones que debemos seguir gradual-
mente”, dijo. asi, sefialé que se arranca por la recria de
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desmamantes, con ensilado de sor-
g0, muy poca inversién; posterior-
mente, se pasa a la suplementacién
de vacas primerizas.

Luego se trabaja sobre la suplemen-
tacion de novillos o de vacas secas
para terminacién, pero a pasto. El
cuarto peldano seria la terminacion
en confinamiento. “En un futuro
mas lejano la idea es llegar al confi-
namiento a corral o corralén. Para
nosotros es el Ultimo escalén porque
requiere de alto costo y logistica. Ha-
blamos de movimiento de maquinas,
deinfraestructuray de un montén de
otros aspectos especificos que cues-
tan dinero. Hay dos opciones: tomar
créditos a mediano y largo plazo y
hacerlo todo de una vez o crecer es-
calonadamente. Preferimos tomar
un escalén por vez”, afadio.

Resumio su intervencién al recordar
que la misién del emprendimiento es
producir alimentos para la humani-
dad. “A la naturaleza la vemos como
nuestra principal aliada, por lo que
la respetamos y la conservamos”, co-
mento y resaltdé como aspecto posi-
tivo la armonia de la produccién con
la vida silvestre. “La fauna salvaje ha
aumentado ya considerablemente
en este periodo relativamente corto.
Cuando asumimos hace ocho arios el
campo habia muy pocos, tuvimos muy
buenos acuerdos con los vecinos y
hoy vemos ya un montén de animales
silvestres”, comentd orgullosamente.
Reiteré que siguiendo en linea con
una produccion amigable con el
ambiente, emplean productos fito-
sanitarios de forma muy racional
y especifica. “Cuidamos mucho en
ese sentido. La diversidad de la ve-
getacién en las areas de produccién,
a través de la rotacién de cultivos,
contribuye a una mayor produccién
y conservacion de suelos y ambien-
te. Eso vimos porque en las areas
agricolas hoy en dia ya no tenemos
peladares, lo que antes habia bas-
tante, hay una mejor produccion’,
concluyé su experiencia sobre los
resultados obtenidos en la integra-
cion agricola - ganadera. CA

www.campoagropecuario.com.py
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Nombre:
Area Ha:
Cultivo:
Ubicacioén:

D

Delimitacién digital de poligonos de parcelas.

INFOFINCA para el diagnodstico

preciso de sus parcelas

Monitoreo de parcelas a través de imagenes satelitales.

10 de Noviembre

NFOFINCA es el servicio que

Agromarketing pone a disposi-

cion de los productores para el
monitoreo de sus cultivos, a través
de imagenes satelitales. Son herra-
mientas importantes para la correc-
ta identificacion de los problemas y
alavez la actuacion oportuna sobre
los mismos.

30 de Noviembre 30 de Diciembre
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INFOFINCA REALIZA

_ Servicio de Monitoreo de Cultivos a través de image-
nes satelitales.

_ Delimitacién digital de poligonos de parcelas.

_ Digitalizacién de Datos de Parcelas.

_ Reporte de Condiciones de cultivos cada 10 dias du-
rante toda la zafra.

_ Imagenes satelitales periddicas con indices de Vege-
tacion.

_ Informacién de datos climaticos.

Agromarketing es una consultora que se dedica a brin-
dar informaciones a los diferentes actores del agrone-
gocio. Arrancé en el 2008 y actualmente dispone de

Imagenes satelitales periddicas
con Indices de Vegetacion.

NDVI (Etapa NDRE (Etapa
de desarrollo- de desarrollo-
cosecha. Este cosecha. Este
indice muestra indice muestra
la preparacion la preparacion
del cultivo para del cultivo para
ser cosechado). ser cosechado).

RECI (Etapa

de desarrollo-
Fase activa

del desarrollo
del cultivo.
Este indice
resalta areas
problematicas).

MSAVI (Etapa
de desarrollo-
plantulas. Este
indice muestra
la tasa de
densidad de
plantulas).

M, sep 27,2020 M ot 22000 N, oct 7, 2020
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varios productos que permiten a las
empresas y a las personas interesa-
das a realizar las proyecciones mas
precisas de sus actividades.
INFOFINCA es uno de los produc-
tos mas innovadores que ofrece al
mercado y constituye un importan-
te aporte para la agricultura de pre-
cisién, una herramienta necesaria
para optimizar los costos.

Para mas informacién se puede
comunicar en el e-mail agromar-
keting@agromarketing.com, recu-
rrir a www.agromarketing.com.py y
a los teléfonos (0992) 757 788 y
(0982) 166 031. CA




EVENTOS

La Il edicion de la Expo Tomate en Santa Rosa, Misiones fue
en forma virtual: organizada por la familia Vega, propietaria de
Filo Hortic, quienes recibieron al equipo de Campo Agropecua-
rio Multimedia en su finca el pasado 31 de octubre al igual que a
un MinimMo grupo de proveedores, para acompanar la muestra.

Segunda Expo Tomate,
de manera virtual

ilo Hortic nacié hace 6 anos gracias a la unién buenos, expresé Pascual Vega, so-
F de 6 hermanos quienes llevan a cabo el traba- cio propietario de la firma.

jo en el ambito de la horticultura. Ideado por el Inicialmente comenzaron a plantar
hermano menor de los Vega, quien en la bisqueda de tomates y locotes, ademas cuenta
sustentar sus estudios decidié emprender en la plan- con la produccién de miel de abe-
tacién de tomate. Posteriormente fueron involucran- ja denominado Eirete Lupo como
dose todos los hermanos y gracias al sostenimiento de marca. Actualmente sumaron la
un capital y recursos humanos han logrado trabajar produccién de corderos, gracias a
en ello, donde han tenido afios dificiles y también muy que uno de los hermanos es veteri-
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nario y poco a poco van viendo nichos para fortalecer
el emprendimiento.

La produccién de Filo Hortic inicié con 400 plantas de
tomate hace 6 afos, actualmente cuenta con 20.000
plantas y el préximo objetivo es seguir aumentando un
poco mas en la produccion “Creemos que es el momento
de aumentar el volumen donde tenemos asegurado en
gran porcentaje el capital social, contamos con recursos,
disponibilidad de agua, empresas que apoyan, creemos
gue es un salto mas que dar” destacé.

Los Hermanos
Vega junto con
el ministro de

y Ganaderia,

aﬁ‘
o - I

Otra meta de Filo Hortic es dar un
valor agregado a la produccién con
la elaboracién de jugos, mermeladas
entre otros derivados del tomate.
Durante la pandemia la produccion
no cesd. La coyuntura permitié pre-
cios buenos y bajos. Para este ultimo
mes del afio la meta es seguir con la
cosecha, esperando cerrar un buen
ano. Vega indicd, que dentro de este
proceso de trabajo, uno de los cola-
boradores fundamentales eslafirma
CMP Agro, que alo largo de los aios
de trabajo en conjunto han tenido
una excelente gestién financiera y
operativa con los representantes de
los plasticos AgrinPlex, que son utili-
zados en los invernaderos, donde los
resultados de la calidad del produc-
to estan alavista.

Vega resaltd que la empresa les
ofrece muchas opciones de pago
entre otras ventajas que les han
permitido seguir trabajando en
conjunto y seguir creciendo con ca-
lidad. “Forjar este emprendimiento
de la produccion no es facil, pero
creo que lo dificil es lo que hay en-
frentar. Esto se trabaja dia a dia,
nosotros también como Filo =»
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EVENTOS

Hortic les esperamos a los que quieran visitarnos con
lo poco y mucho que le podemos ofrecer, porque tene-
mos el capital social, la unidad familiar y el equipo es lo
que nos fortalece”, destaco.

MANEJO DE CULTIVOS

Conversamos también con el Ing. Agr. Oscar Vega, admi-
nistrador de Filo Hortic, quien nos comenté mas sobre
el manejo realizado en los cultivos de tomate y locote
verde, que son las principales verduras que producen,
ademas de la miel. También cuentan con la mermelada
de tomate denominada como marca Abuela Lili, recien-
temente presentada.

En el predio que disponen para la produccién cuentan
actualmente con unos 60 invernaderos con plantines de
tomates de la variedad lisa, la cual gracias a su adapta-
cion ha podido ofrecer un tomate de calidad, sobre todo
por su rendimiento a campo.

Recalcd que la produccion es 100% bajo invernadero,
y el aprovechamiento segun resultados en rindes es un
80% mejor, a lo que se produce de manera convencional,
al otorgarle el plastico ideal, a lo largo de los ciclos y con
todos los procesos que este incluye como preparacién
del suelo ha sido muy bueno. En enero se realiza la so-
larizacién con plasticos de 30 micras para el tratamien-
to hidrotérmico, para eliminar patégenos y semillas de
malezas, nematodos y hongos. “Este es el tercer afio que
hacemos la solarizacion, y en cuanto al control de nema-
todos fue bueno” dijo.

Posterior a la preparacion, en el mes de febrero, reali-
zan la siembra, luego el trasplante a finales de febrero y
principios de marzo, para dar la bienvenida a la cosecha
en mayo- junio, y asi sucesivamente por los meses veni-
deros hasta culminar la cosecha en diciembre.

El sistema de riego utilizado es por goteo, no obstante,
el control integrado de plagas es realizado bajo un mo-
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Los Hermanos
Vega en
compafia de
Heriberto Lugo,
de CMP Agroy
Giselle Dietze.

nitoreo constante, de acuerdo a las
apariciones de plagas y enfermeda-
des, donde remarcé que la produc-
cién es 80 % natural, donde buscan
controlar de manera organica las
plagas, de ser muy agresiva la apa-
ricién en las parcelas son utilizados
plaguicidas aptas con un manejo
adecuado, ademas del equipo que
conforman en Filo Hortic, también
reciben asistencia de profesionales
de Corrientes, Argentina, donde
van intercambiando experiencias
en horticultura.

COMERCIALIZACION

Vega sefaloé que la comercializacidon
total de su produccién esta destina-
da a Santa Rosa, San Ignacio, parte
de Ayolas, Itapta, Neembucu y par-
te al agro shopping en Asuncién.

Al final de la entrevista el profesio-
nal comentdé que las expectativas
son buenas para el ano préximo.
Actualmente esperan culminar la
temporada de cosecha para iniciar
con todo el 2021, el campo debe se-
guir como lo viene haciendo tras la
pandemia actual, no obstante Vega
dejé como mensaje final para todos
los productores que tengan fuerza,
esperanza y valentia para afrontar
las dificultades para seguir produ-
ciendo alimentos. CA

www.campoagropecuario.com.py
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ALTA PERFORMANCE ATENDIENDO
TODAS LAS NECESIDADES DEL CAMPO

PROMANR PROMAM PROMAX PROMAN PROMAN
RayNitro Forte Frontera PowerPro MOB
PROMAX PROMAX PROMA X PROMAX

Cereales ArrozSuper Green Grow
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o 0 \ & ‘ & Somax presenta la linea de
4 ' Nutricién PROMAX.

Soluciones completas y eficientes para
la nutricién de los cultivos.

Activadores vegetales, macro y
micronutrientes, con la mas alta tecnologiag,
brindando el mejor equilibrio fisiologico y
nutricional, desarrollando al maximo el
potencial productivo de cada planta.

Porque mejor que producir hoy
es producir siempre.

=« Matrizy Hernahdana
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Descubri la Red AgroServices

Y genera puntos con la compra de productos Bayer, los mismos pueden ser canjeados
por servicios y/o beneficios que ampliaran las posibilidades de tu negocio.

Suscribite en: red ‘

<> AgroServices

Distribuidores autorizados:
Coop. Agr. de Prod. Sommerfeld Ltda. - Compafia Dekalpar S.A. - CIABAY S.A. - Coopasam Ltda. - Cooperativa Colonias Unidas

(.Vale S.A. - AGRO SILOS EL PRODUCTOR S.A. - COPRONAR Ltda. - AGRO SUSIK S.A - Monsanto Paraguay S.A. - Agropar S.R.L.




EL PORTAFOLIO
MAS COMPLETO
PARA GANARLE
A LA ROYA.




