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CALIDAD Y PRESIÓN CON LA MEJOR TECNOLOGÍA JACTO

TELLUS 10.000 NPK
Tellus 10.000 NPK tiene un ADN innovador y la estructura fuerte que el campo necesita.
Lleve a su plantación la tecnología y la calidad que solo Jacto consigue poner en sus máquinas.
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jacto.com

Equipada con un conjunto de aplicación 
innovador y diferenciado.

• Sistema que permite errores mínimos en las dosificaciones 
de los fertilizantes. 

• Control total del punto de caída de los fertilizantes 
en los discos

• Palas con forma exclusiva que permite más 
uniformidad y amplitud en la distribución.

• Más facilidad en la regulación de la franja de aplicación

• Integración con la tecnológica herramienta SmarSet.
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EDITORIAL

CUANDO LOS FIERROS 
HACEN RUIDO

T omando la cita “Cuando el rio suena, agua lleva” o su otra 
versión “Cuando el río suena, piedras trae”, que significan 

exactamente lo mismo, es decir que ante un rumor 
atentos hay que estar, bien puede aplicarse a lo vivido 
recientemente en dos frentes. Por una parte, el retorno a 
la Expo Nacional Ganadera, en Mariano Roque Alonso, con 
una excepcional participación de cabañeros y ejemplares, 
además de algunas empresas afines a la actividad; y por 
otro lado, la jornada de máquinas en el predio de Pioneros 
del Chaco, como evento catalizador de la oferta de fierros 
para las tareas del campo, representaron algo más que 
oasis en medio de un desierto.
Bien podrían constituirse en una antesala que indica el 
reencauce de certámenes suspendidos todo el año pasado 
por la pandemia. Enfocados en lo que dejó el evento en Pio-
neros, la efervescencia de expositores y participantes de-
mostraron la necesidad del sector de tener espacios para 
este tipo de actividades. Al ruido de los fierros durante las 
demostraciones y dinámicas de sembradoras, pulverizado-
ras, máquinas viales, forrajeras, para preparación de suelo, 
entre otros equipos y todo cuanto implemento se pudo dar 
a conocer permitieron un ansiado reencuentro entre los 
actores de los agronegocios.
A la par se sumaron propuestas en las áreas estáticas, así 
como varias otras novedades que ya se extrañaban incluso 
en los espectáculos característicos del entorno de este tipo 
de ferias. Fue un reencuentro también de luces y show, con 
la posibilidad de concretar negocios y acceder a tecnolo-
gías disponibles. Este retorno trajo igualmente aparejado 
otros puntos como el comportamiento de los diferentes 
participantes en cuanto a promociones, en un momento en 
que la coyuntura pareciera favorable por los precios de los 
commodities y todo ello de cara a la oportunidad que des-
pierta el agro en el Chaco. Si los fierros hacen ruido, quizás 
es porque es tiempo de avanzar.
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ACTUALIDAD

Envíos de soja, pese a año complicado

Desafío para reducir carbono y favorecer suelo sano

E l “Radicle carbon and soil challenge por UPL” (Desafío en 
carbono y suelo por UPL) inició la búsqueda e inver-

tirá más de 1 millón de dólares en start-ups ganadoras en 
tecnología agrícola y alimentaria que están cambiando el 
juego para la reducción de carbono y la salud del suelo, se-
gún un informativo institucional fechado el 1 de septiem-
bre en San Diego, California (EEUU) de Radicle Growth, 
una plataforma de creación de empresas para tecnologías 
agrícolas y alimentarias en fase inicial, por la cual anunció 
su asociación con UPL, un proveedor global de productos 
y soluciones de agricultura sostenible. Conforme el texto, 
esta alianza fue para impulsar el mencionado desafío que 
se propone invertir 1.25 millones de dólares en dos “start-
ups” que impacten positivamente en la en la cadena de 
valor alimentaria mediante reducción de la huella de car-
bono y mejora de la salud del suelo. El Desafío ofrece una 
plataforma para explorar tecnologías disruptivas e inno-
vadoras en toda la cadena de valor alimentaria, abarcando 
la salud del suelo, las herramientas digitales, la tecnología 
de la cadena de suministro, los productos biológicos, la 
nutrición de las plantas, la tecnología financiera, los mer-
cados de carbono, su sistema de medición, reporte y veri-
ficación (MRV), nuevos modelos de negocio y la gestión de 
agricultura regenerativa, conforme el informativo dado a 
conocer. El ganador del desafío obtendrá una inversión de 
1 millón de dólares y el segundo lugar una inversión de 250 
mil dólares para acelerar su crecimiento. Los interesados 
pueden inscribirse de manera anticipada ingresando al 
sitio en internet https://radicle.vc/carbon-soilearly-appli-
cant-form/. “En UPL creemos firmemente en el poder de la 
colaboración abierta para conectar a las personas y los proble-
mas con tecnologías y soluciones que cambian el juego. Por eso 

lanzamos el Radicle carbon and soil challenge en colaboración 
con Radicle Growth, para reunir las mejores ideas, innovado-
res, startups y científicos que ayuden a proteger y preservar 
uno de nuestros activos naturales más valiosos: el suelo”. Al 
respecto Kirk Haney, socio director de Radicle Growth, 
dijo que “alimentar a nuestra creciente población es de suma 
importancia y nuestros agricultores hacen un trabajo increíble 
en este sentido; el reto es mitigar el impacto medioambiental 
que deja la producción de alimentos. Estamos encantados de 
trabajar en colaboración con UPL para encontrar y financiar 
a los emprendedores que están resolviendo este problema”. 
A su turno, Fernando Derossi, director global de Tecno-
logía agrícola y Soluciones sostenibles, UPL Ltd, subrayó 
que “América Latina y España han mostrado un crecimiento 
exponencial en el ecosistema de start ups con foco en tecno-
logía para agricultura relacionada con sustentabilidad y digi-
talización. En UPL estamos convencidos de que la innovación 
es apertura y diversidad, por eso este año lanzamos el desafío 
en Ibero-América. Si tu start-up aporta innovación disruptiva 
al mundo del carbono o ciudado del suelo, te invitamos a par-
ticipar de este desafío global”. Finalmente se informó que 
las decisiones de inversión se tomarán durante un "Pitch 
Day"(día de presentaciones) en San Francisco, California, 
en marzo de 2022. Un panel de jueces compuesto por ex-
pertos de la industria, que se anunciará próximamente, 
escuchará a entre 4 y 6 finalistas que serán elegidos de 
entre el grupo de solicitantes globales. Además de la fi-
nanciación, los ganadores también tendrán acceso al ase-
soramiento de los altos ejecutivos de UPL y Radicle para 
ayudar a acelerar los esfuerzos comerciales y técnicos de 
su empresa. Para más información, el interesado puede vi-
sitar el sitio https://radicle.vc/the-radicle-challenge/.

L as exportaciones de soja siguen aportando a la econo-
mía, pese al año complicado para la navegación, indicó 

un informativo institucional de la Cámara Paraguaya de 
Exportadores y Comercializadores de Cereales y Oleagi-
nosas (Capeco). En efecto, según el material de divulga-
ción, al octavo mes del año se llevan exportadas 4.9 millo-
nes de toneladas de soja en grano, que, si bien significan 
una reducción de 62.262 toneladas o 1,2 % con relación al 
mismo periodo del año anterior, el ingreso de divisas tuvo 
un pronunciado incremento debido a la mejor cotización 
de la soja en el mercado internacional. Al respecto, Sonia 
Tomassone, asesora de Comercio exterior del gremio, 
comentó que la soja permitió un ingreso de USD 2338 
millones, unos USD 700,7 millones más que el mismo pe-

riodo de la temporada anterior, en el que ingresaron USD 
1637,5 millones, conforme los datos del Banco Central 
del Paraguay (BCP). “Este incremento del ingreso de di-
visas contribuye al fortalecimiento de la economía nacio-
nal en un año bastante complicado nuevamente para las 
exportaciones, debido a los problemas de navegabilidad”, 
refirió. Admitió que la merma en el volumen de soja ex-
portada se debió a las condiciones fluviales adversas su-
madas a las demoras en la salida de camiones en Ciudad 
del Este a raíz de la congestión de vehículos como conse-
cuencia de la prolongada huelga de transportistas de car-
ga que saturó las fronteras. Por su parte, los derivados de 
la soja (aceite/pellets) también sufrieron retrasos en los 
envíos por esta situación logística.



9

1,00 1 PAG. Nº 9 KUROSU  OK -NUEVO



10 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Septiembre 2021 www.campoagropecuario.com.py

ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

L a siembra de maíz con destino grano comercial 
del ciclo 2021/22 comenzó en el centro del 

área agrícola nacional con la incorporación de los 
primeros lotes tempranos. Las renovadas reservas 
hídricas en parte de los cuadros presupuestados 
para el cereal, permitió que las labores se concen-
traran en las provincias de Santa Fe y Entre Ríos, 
señaló la Bolsa de Cereales de Buenos Aires. 
A la fecha ya se logró sembrar el 2,3 % de las 7.100.000 
hectáreas proyectadas para la campaña en curso, 
500.000 hectáreas más que las sembradas el ciclo 
previo (Superficie 2020/21: 6.600.000 hectáreas).

D e los 6,6 millones de hectáreas implantadas 
con trigo, luego de las lluvias, el 67% del área 

mantiene una condición hídrica Adecuada/Óptima, 
e incluso se registran algunos focos aislados de ex-
cesos, indica el panorama agrícola de la Bolsa de 
Cereales de Buenos Aires.
 En cuanto a la condición de cultivo, el 78% del área 
se encuentra entre Normal y Excelente, mientras 
que el 22% en condición Regular/Mala se concen-
tra casi exclusivamente sobre el norte del área 
agrícola, donde el 100% del cereal se encuentra en 
etapa de encañazón en adelante bajo condiciones 
restrictivas de humedad. 

Comenzó la siembra
de maíz

Las lluvias mejoraron
la condición del cereal

MAÍZ

TRIGO

E l área proyectada para el ciclo 2021/22 de gira-
sol cae 50 mil hectáreas, debido a la imposibili-

dad de llevar adelante la siembra en la región NEA 
por déficit hídrico, señala la Bolsa de Cereales. Sin 
embargo, sobre el centro y sur del área agrícola, las 
lluvias de la primera quincena de septiembre afian-
zan la intención de expandir la superficie. 
Por lo tanto, a pesar de este nuevo ajuste, en com-
paración al ciclo previo se mantiene un incremento 
del 13,8%, consigna la BCBA. De esta nueva pro-
yección de siembra de 1,65 millones de hectáreas, 
a la fecha se encuentra sembrado el 21,5%.

Cae la intención
de siembra

GIRASOL

E l embajador argentino en Brasil, Daniel Scioli, inau-
guró una misión comercial que llevará productos 

lácteos argentinos a distintas ciudades de Brasil. De los 
encuentros, que se extendieron hasta el 10 de septiem-
bre participaron 18 empresas, entre otras, Ilolay y La Se-
renísima. La iniciativa es fruto del trabajo conjunto entre 
la Cancillería, la Embajada, el Ministerio de Agricultura y 
el Consejo Federal de Inversiones.
Las empresas argentinas de Santa Fe, Córdoba, Entre Ríos 
y Buenos Aires se reunieron con 28 contrapartes en Porto 
Alegre, Curitiba, Florianópolis, San Pablo y Recife en más 
de 200 encuentros. La Argentina es el primer proveedor de 
lácteos en Brasil, con una participación del 56%.

Lácteos: misión comercial a Brasil

M ás allá de la suspensión transitoria para exportar 
cortes vacunos implementada por el gobierno na-

cional, el pasado mes de mayo se consolidó como el perio-
do en materia de envíos al exterior de carne vacuna de los 
últimos seis meses, señaló un informe de la Cámara de la 
Industria y Comercio de Carnes y Derivados de la Repú-
blica Argentina (CICCRA).  Se exportaron 63,3 mil tone-
ladas peso producto (tn pp) de carne vacuna, es decir el 
equivalente a 88,7 mil toneladas res con hueso (tn r/c/h). 
De la suspensión de exportaciones se pasó a los cupos para 
los embarques extracuotas (Hilton y otras). En total se ex-
portaron 35 mil tn peso producto (pp) de carne vacuna en 
el sexto mes del presente año, es decir 29,3% menos que en 
junio de 2020 (-14,5 mil tn pp). Fue el menor volumen de los 
últimos dieciséis meses. China explicó casi 74% de la caída 
del volumen exportado (-10,7 mil tn pp; -28,2% anual).
Las exportaciones del complejo oleaginoso crecieron 
52,8% durante el primer semestre.
El Ministerio de Agricultura, Ganadería y Pesca de la Nación 
informó que el valor de las exportaciones del complejo olea-
ginoso logró una suba interanual del 52,8% durante el primer 
semestre del año, al totalizar 13.100 millones de dólares.
De acuerdo con el relevamiento realizado por el INDEC en 
su informe sobre los complejos exportadores, las ventas 
del sector responden a un crecimiento del 55% en el valor 
de los envíos de soja y derivados, que sumaron 11.900 mi-
llones de dólares; y del 81,8% en el segmento girasol, que 
alcanzó 689 millones de dólares, señala el comunicado.
En tanto, las exportaciones del complejo olivícola totali-
zaron 59 millones de dólares, con un alza interanual de 
28,3%.  El 54,8% de lo exportado correspondió a aceite 
de oliva; 34,6%, a aceitunas preparadas; y 10,5%, a acei-
tunas con agua salada.

Carne vacuna: perjuicios a la vista
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BOX EMPRESARIAL

Recomendaciones de 
Bayer para el manejo 
oportuno de las 
enfermedades en soja
L a campaña de soja 2021/2022 está en marcha. La 

siembra en algunas regiones del país, principal-
mente Sur y Centro, están más adelantadas que 

el año anterior. Las perspectivas climáticas indican que 
pueden existir condiciones para la aparición de las en-
fermedades en este cultivo. 
El Ing. Agr. Enrique Fretes, responsable de Desarrollo 
de Mercado para Paraguay y Bolivia de Bayer, brinda 
indicaciones oportunas para el manejo adecuado de las 

enfermedades fúngicas en el cultivo 
de soja.
Mencionó que las condiciones pre-
disponentes para la proliferación de 
las enfermedades en soja están muy 
ligadas a las condiciones climáticas 
que ocurran de aquí en adelante. 
Otro factor que favorecería a la apa-
rición de de las enfermedades es la 
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cosecha tardía de la campaña anterior, y la extensión de 
la pausa fitosanitaria. “Por estas circunstancias podemos 
tener de vuelta las condiciones optimas para la aparición 
manchas foliares y también de la roya”, dijo.
En cuanto a la roya de la soja, manifestó que,en la cam-
paña anterior, de acuerdo a monitoreos realizados con 
cazaesporas, se registraron baja presencia de esporas 
en el ambiente, y con comportamiento muy irregular, lo 
cual fue también observado en el desarrollo de los culti-
vos. Sin embargo, en las siembras tardías y en la zafriña 
se tuvo alta incidencia. También advirtió que esta enfer-
medad es de comportamiento impredecible por lo que 
no hay que bajar la guardia.
“Ante la complejidad de situaciones que puede darse duran-
te la presente campaña de soja, la mejor alternativa que el 
productor puede tomar es optar por un manejo bien planifi-
cado, con productos de alta eficiencia y con espectro amplio 
sobre el complejo de enfermedades”, dijo.
Manifestó que, en las primeras aplicaciones,es importan-
te realizar la mayor inversión para proteger todo el estrato 
inferior del cultivo y posteriormente tener una base fuerte 
para el manejo de la enfermedades para una tercera o cuarta 
aplicación, si la situación así lo amerita”, dijo.

PORTAFOLIO BAYER
Bayer cuenta con cuatro fungicidas en su portafolio 
para el manejo de enfermedades en soja: Cripton Xpro, 
Cripton, Sphere Max y Nativo.
Fretes comentó que la aplicación cero es una alternati-
va válida dentro del manejo; es el tratamiento fúngico 
que se debe aplicar en las etapas V4 a V5 del cultivo, 
con cuatro a cinco trifolios totalmente expandidos en 
el cultivo. “Esta práctica aun no es muy adoptada, pero las 
investigaciones indican que agrega unos 180 kilogramos por 
hectárea en incremento de la productividad”, dijo.
Para la aplicación “cero” Bayer recomienda el uso del 
Nativo, producto compuesto a base Tebuconazole y 
Trifloxistrobin, eficiente para el manejo de antracnosis, 
mancha parda y Cercospora kikuchi, dejando un residual 
preventivo para roya, en las hojas tratadas.
La primera aplicación se debe realizar cuando el índice 
de área foliar sea mayor, antes del cierre de las hileras. 
Dicha aplicación se debe realizar con un producto de 
mayor tecnología, donde la propuesta de Bayer es el 
Cripton Xpro, compuesto de tres ingredientes activos; 
Prothioconazol, Trifoxistrobin y Bixafen, de comproba-
da eficiencia sobre el complejo de enfermedades. “Con 
esto cubrimos todo el complejo de manchas, además posee 
alta eficiencia sobre el control de la roya, evitando la instala-
ción temprana de los hongos en las hojas inferiores, que son 
las responsables del 30 a 40% de la producción”.
Posteriormente, considerando un intérvalo de 14 a16 
días, se recomienda la aplicación del Cripton, compuesto 
por Trifloxistrobin y Prothioconazole, para complemen-

tar el tratamiento y el manejo de las 
principales enfermedades. Esto per-
mitirá tener la base sólida para que 
las enfermedades que invadan al 
cultivo posteriormente no consigan 
reproducirse y causar pérdidas de 
rendimientos.
Para una tercera aplicación, Bayer 
recomienda el uso del Sphere Max, 
compuesto por Cyproconazole y Tri-
floxistrobin, un producto ya conoci-
do por su eficiencia y rápida absor-
ción. Indicado para las aplicaciones 
en etapas reproductivas de la soja, 
ya que permite un manejo adecuado 
para un final de ciclo tranquilo del 
cultivo, “Con estas técnicas y produc-
tos recomendados Bayer ofrece el pro-
grama más eficiente para el control de 
todas las enfermedades en el cultivo de 
soja”, enfatizó el profesional.

Ing. Agr. 
Enrique Fretes, 
responsable 
de Desarrollo 
de Mercado 
para Paraguay 
y Bolivia de 
Bayer.

BOX EMPRESARIAL
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2,00 DOBLE GLYMAX IGUAL

Gigante en el control
de las enfermedades.

Producto original de 
UPL distribuido en 

Paraguay por Glymax.

Producto 
original
de UPL

distribuido
en Paraguay 
por Glymax.

Producto 
original de UPL
distribuido en 
Paraguay por 

Glymax.

Formulación innovadora: Triple mezcla con acción multisitio.

Altamente eficaz contra las principales enfermedades de la soja.

Fácil aplicación: Rápida disolución, no tranca picos y filtros.

Más seguro para el aplicador: Granulometría uniforme sin formación de polvo. 

Excelente cobertura, penetración y permanencia del producto sobre las hojas.
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ENTREVISTA

“
”

La clave del éxito en 
el agro es generar 
confianza
Graciano Pereira, empresario, presidente del gru-
po GPSA, nos cuenta su experiencia de los 20 
años junto al agronegocio y los puntos fuertes de 
la compañía. “La clave del éxito en el agro es gene-
rar	confianza”.	Resalto	que	el	agro	tiene	un	futuro	
muy favorable de la mano de la tecnología. Valoró 
el acompañamiento de la Revista Campo Agrope-
cuario en las dos décadas.

_ CAM. ¿Nos puede comentar un poco sobre la 
historia del el grupo GPSA?
_ Pereira. El grupo GPSA es una empresa familiar que 
yo presido y está gerenciado por cinco de mis hijos, tiene 
20 años de vida y nuestra pasión en el campo es ocupar 
mano de obra en todas las actividades que venimos de-
sarrollando.

_ CAM. ¿Cómo empezó GPSA?
_ Pereira. GPSA empezó con el servicio de acopio y co-
mercialización de granos para los productores. Actual-
mente somos un grupo importante del agronegocio por-
que estamos abarcando varios rubros de la producción 
nacional. Somos productores de semillas de soja, trigo y 
arroz. Trabajamos en el rubro de la ganadería y partici-
pamos en la agroindustria con el desarrollo de algunos 
productos con la stevia, té, yerba mate y otros produc-
tos para el consumidor final.

_ CAM. ¿Cómo vieron el proceso de crecimiento 
del agronegocio en estas dos décadas?
_ Pereira. El agronegocio fue evolucionando a pasos 
agigantados, porque viene acompañado con el desarro-
llo de las tecnologías, donde el productor se siente cada 
vez más seguro de lo que está haciendo.
Nosotros vemos con muy buenos ojos esta evolución, 
porque cada año se va saneando más el sector pro-

ductivo. Hoy por hoy las sorpresas 
en el campo están muy medidas y 
muy pulidas. Cada vez nos senti-
mos más confiados en el trabajo 
que estamos haciendo, tanto para 
la producción como para la recupe-
ración de los créditos que estamos 
dando al sector.
El productor es más previsible 
ante ciertos factores controlables, 
además el desarrollo de las tec-
nologías, como los germoplasmas 
permiten disponer de materiales 
genéticos muy adaptables a la va-
riabilidad del clima y a los diferen-
tes ambientes.

_ CAM. ¿Cómo vio la contribu-
ción del agro al país?
_ Pereira. El aporte del agro al país 
está a la vista al igual que su valor 
y potencial. La situación de pande-
mia, que trajo el paro de diferentes 
sectores del país, no logró parar al 
agro y fue el sector que dio su fuer-
te aporte para que las cosas sean 
sostenibles y que el impacto de la 
pandemia no sea tan nefasto en la 
economía.
El agro, además, dio importantes 
contribuciones en el desarrollo de 
las comunidades del país donde se 
desarrolla la actividad.

_ CAM. ¿Cuáles fueron los hitos 
importantes dentro del grupo 
GPSA?
_ Pereira. Un hito importante fue la 
adquisición de una finca en el Chaco 
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Graciano Pereira, 
empresario, 

presidente del 
grupo GPSA.

donde desarrollamos la producción de arroz, que ac-
tualmente estamos realizando con mucho entusiasmo y 
éxito. Somos pioneros en producción de arroz en el Cha-
co, estamos en el cuarto año de producción, con 6.000 
hectáreas. Vamos creciendo año tras año generando 
fuentes de trabajo para toda la zona norte del país don-
de actualmente contamos con más de 200 funcionarios.

_ CAM. ¿En qué negocios participa GPSA?
_ Pereira. GPSA actualmente tiene varios lazos comer-
ciales, uno de los principales es la distribución de insu-
mos agrícolas. Somos distribuidores de Syngenta, BASF 
y otros marcas, además de nuestra propia marca GPSA. 
Asimismo tenemos nuestra planta de Nutrición Vegetal 
donde desarrollamos productos en la medida de los re-
querimientos de los productores.
Participamos en varios proyectos agrícolas, tenemos 
alianzas estratégicas productores en diferentes regio-

nes del país. GPSA tiene un equipo 
de 35 ingenieros agrónomos y tiene 
consolidado su equipo comercial de 
GPSA con colaboradores de alto ni-
vel de formación.

_ CAM. ¿Cómo se siente con 
todo el proceso que vivió en el 
agronegocio?
_ Pereira. Me siento muy satisfe-
cho, muy confortable con lo reali-
zado y las enseñanzas que vamos 
generando para las próximas ge-
neraciones. El acompañamiento de 
mis hijos como cabezas de los pro-
yectos y el fortalecimiento de un 
equipo de personas bastante pro-
fesional nos llena de orgullo y satis-
facción permitiendo ver un futuro 
prometedor.

_ CAM. ¿Cómo sintió la presen-
cia y el acompañamiento de 
CAMPO AGROPECUARIO?
_ Pereira. CAMPO AGROPECUA-
RIO es digno de admirar, CAMPO 
AGROPECUARIO acompañó los 
procesos agrícolas durante los 20 
años. Siempre estuvo presente en 
todas las exposiciones, en todos los 
días de campo que hemos realizado. 
Nos sentimos muy satisfechos con 
el respaldo que la revista CAMPO 
AGROPECUARIO nos brindó.

_ CAM. ¿Qué mensaje puede 
expresar?
_ Pereira. El futuro es impredeci-
ble, pero de la mano de la tecnolo-
gía, la biotecnología, que vemos no 
va a parar, visualizamos un futuro 
inmenso en franco crecimiento de la 
agricultura en el país.

_ CAM. ¿Qué diría a sus pares 
empresarios y agricultores?
_ Pereira. El punto clave para todo 
empresario del sector agrícola es 
generar confianza a través de los 
años y buscar el beneficio mutuo, no 
solo para la empresa, sino también 
para el productor.
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BOX EMPRESARIAL

La industria Sol Blanca 
celebra 30 años
S ol Blanca cumplió 30 años ofreciendo productos 

de primera calidad con el sello de mano de obra na-
cional. Hace tres décadas nació esta industria que 

conquistó la mesa de las familias paraguayas, desde el co-
razón de J. Eulogio Estigarribia (Campo 9), departamento 
de Caaguazú y de la mano de la Cooperativa Sommerfeld.
Las harinas y fideos Sol Blanca son el resultado de la 
permanente innovación, responsabilidad, compromiso, 
dedicación y constancia. Valores que son un legado de la 
gran familia de la Cooperativa Sommerfeld.
En 1991, un grupo de jóvenes productores de trigo, socios 
de la Cooperativa Sommerfeld, vieron la necesidad de pro-
ducir su propia harina para aprovechar el trigo que produ-
cían localmente, sin necesidad de importar del exterior.
En ese tiempo, el proyecto era ambicioso y tuvo que supe-
rar diferentes desafíos, como la compra del molino adecua-
do, porque contaban con sólo 12 hectáreas de superficie y 
poco capital de inversión. Gracias al apoyo de una empresa 
local, encontraron en Chile el molino para dar vida a Sol 
Blanca, procesando hasta 60 toneladas de trigo por día.
Con la presencia del presidente de la República, en 1993, 
se realizó la inauguración oficial del Molino Harinero Sol 
Blanca y con el mismo entusiasmo, aquellos primeros vi-
sionarios, fueron fortaleciendo sus pasos para construir 
una creciente industria, que representa lo mejor de su 
gente y es fuente de trabajo para miles de paraguayos.
Contando con el respaldo y la confianza de los socios de 

la Cooperativa Sommerfeld, invirtiendo en tecnología, 
han ganado aceleradamente espacio en el mercado lo-
cal, logrando ampliar su capacidad de producción con los 
años, alcanzando actualmente las 320 toneladas por día.
Esta industria tiene además 9 silos, ubicados en Campo 9. 
Produce harinas y fideos de primera calidad, a través de 
procesos de elaboración altamente profesionales y tec-
nológicos.
Los 2 molinos de Sol Blanca procesan 320 toneladas de 
trigo diariamente, producen harinas  de primera calidad, 
a través de su proceso de elaboración altamente tecno-
lógico, garantizado por años de experiencia en la cons-
tante búsqueda de la excelencia.
Cuenta con centros de distribución en diferentes zonas 
del país: Mariano Roque Alonso, Capiatá, y la nueva su-
cursal de Minga Guazú.
Este año, como desafío, Sol Blanca se propone a lanzar al 
mercado sus tradicionales panes dulces, en sus presenta-
ciones: Clásica, Panetone y Chocotone. También las ver-
siones gourmet con rellenos: Brigadeiro, Leche condesa-
da y con chispas de chocolate y cobertura de chocolate.
“Nuestro compromiso es brindar y acercar productos de cali-
dad a la mesa de todos los paraguayos”, reza un comunicado 
de la industria que además destaca “Celebrar 30 años de 
historia es posible gracias a nuestros socios, colaboradores y 
de todos aquellos que nos eligen todos los días. Gracias por 
permitirnos estar en tu mesa, siempre”.
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BOX EMPRESARIAL

BALPAR destaca productos 
Italimpia para las empresas

B ALPAR S.A., además de su destacada experien-
cia en el rubro  de Pesaje Comercial e Industrial, 
proveyendo básculas pesa camiones y balanzas 

comerciales a supermercados, cuenta con una línea ex-
clusiva dedicada a apoyar a la industria nacional, a tra-
vés de productos de Italimpia, marca de procedencia Ar-
gentina, de la que  ofrece una extensa gama de cepillos y 
accesorios para higiene industrial, informó Cristian Pos-
tel, Gerente de Cuentas Claves de BALPAR S.A,
Los productos están fabricados específicamente para 
cubrir las áreas críticas y están orientados para diver-
sos tipos de empresa en las que se debe prestar especial 
atención a la higiene, ya sea en la fabricación de alimen-
tos, tambos, centrales lecheras, establecimientos de 
catering y hospitales. Los productos se fabrican no solo 
para cumplir con las Buenas Prácticas de Manufactura 
(BMP), Control de Puntos Críticos, y/o Procedimientos 

Operativos Estandarizados de Saneamiento, sino tam-
bién son  diseñados para llevar tranquilidad a los respon-
sables de limpieza porque son eficaces, confiables, he-
chos de materiales robustos y de fácil uso en la limpieza. 
Principalmente están disponibles en cinco colores y en al-
gunos casos seis para ayudar a la segregación, por tipo de 
trabajo o departamento, favoreciendo a la implementación 
de Sistemas como HACCP (Control de Puntos Críticos). 
“Actualmente proveemos a las industrias frigoríficas y de ali-
mentos más importantes del país apoyando con los produc-
tos de Italimpia. Cuando desarrollamos la línea de negocio, 
tanto de cuchillos como la línea de limpieza industrial, siem-
pre pensamos en productos que podrían también utilizar 
nuestros clientes dentro del rubro de pesaje, tanto comercial 
como industrial”, resaltó.
Por la mencionada razón comentó que además de bás-
culas, balanzas y góndolas decidieron contar con otros 
productos que puedan apoyar y aportar a la operativa 
en general de estas industrias. 
Mencionó que también la marca ofrece una línea BLACK 
(Negra) orientada a empresas de aseo o ambientes que 
no necesiten una especificación técnica por color. A di-
ferencia de los cepillos sanitarios, que son de poliéster 
PBT, éstos están fabricados únicamente con fibras de 
PVC, aptas para el barrido de polvo, por ello no son pro-
picios para las áreas donde, se procesan alimentos. Los 
materiales de estos productos están diseñados con el 
propósito de ser lo suficientemente robustos como para 
soportar un uso sumamente duro y al mismo tiempo, re-
sistir la corrosión, la absorción de humedad y la contami-
nación bacteriana relacionada. 
Los bloques o plantillas de los cepillos están fabricados 
con inyección de polipropileno sin burbujas, en su inte-
rior, para asegurar y garantizar que los filamentos per-
manezcan firmes con sus grapas al bloque. Tienen super-
ficies suaves y lisas, fácilmente lavables, libre de grietas 
donde pueden depositarse bacterias. La parte donde 
encastran los mangos son engrosadas permitiendo una 
mayor durabilidad frente a los cepillos comunes. Los 
componentes y materiales utilizados en la fabricación 
de la gama de Cepillos Higiénico Sanitarios de Italimpia 
cumplen con las normas establecidas para operar. 
“Nuestros productos de limpieza industriales son de alta 
durabilidad, dentro del amplio catálogo se encuentran las 
Mopas, Mangos Profesionales, Carros de limpieza, Contene-
dores especiales para basura entre otros productos”, recalco 
el Sr. Postel.

Cristian Postel, 
gerente de 

Cuentas Claves 
de BALPAR.
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BOX EMPRESARIAL

Rizobacter a la conquista 
del mercado global de 
inoculantes para soja
Rizobacter logró captar el 23% del mercado y ahora se concentra en la mi-
sión de profundizar la fertilización biológica en más de 40 países. La em-
presa ya está entre las cinco compañías productoras de insumos biológicos 
más importantes del mundo.

L os inoculantes para soja de Rizobacter ocupan el 
23% del market share global.  Su planta de produc-
ción se encuentra en Argentina, donde nació hace 

44 años y desde donde desplegó su estrategia de expan-
sión internacional, basada principalmente en establecer 
fuertes vínculos con instituciones técnicas- científicas, 
empresas y productores de otros países. Desde la com-
pañía aseguran que esto les permitió llegar con tecno-
logías específicas, desarrolladas bajo estrictas normas 
internacionales de calidad, que responden a las necesi-
dades productivas de ambientes muy disímiles en toda 
América, Asia, África y Europa.  Este posicionamiento 
hoy la ubica entre las cinco empresas productoras de 
insumos biológicos más importante a nivel global.
La fijación biológica puede aportar naturalmente hasta 
el 70 por ciento del nitrógeno que la planta de soja ne-
cesita durante su desarrollo. El aporte de este proceso 
biológico a la nutrición del cultivo de las leguminosas se 
maximiza a través de la práctica de inoculación. Como 
consecuencia, se reduce la necesidad de la fertilización 
química que representa un alto costo económico para el 
productor y para el ambiente, con consumo de combus-
tibles fósiles, una alta emisión de dióxido de carbono a la 
atmósfera e incidencia en el equilibrio de los ecosistemas.
Entre los países con mayor adopción de esta práctica se 
encuentran Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay, Bolivia y, 
yendo a otras latitudes están, Ucrania, Francia, Turquía, Sud-
áfrica y Canadá. Por las ventajas que aportan los inoculantes 
a la producción sustentable del cultivo de soja, Rizobacter 
prevé un futuro auspicioso en lo que respecta a la adopción 
de esta práctica que aún se mantiene baja en algunos países.

UN CRECIMIENTO CON BUENA BASE
La demanda de insumos biológicos viene creciendo, según 
el último registro alcanzó un incremento del 14% anual. 
Este giro pronunciado de la producción agrícola hacia tec-
nologías que aporten sustentabilidad al sistema, encuen-

tra a Rizobacter bien parada sobre sus cuatro décadas 
invertidas en investigación de tecnologías de formulación 
de biológicos (el 30 por ciento de las ganancias se desti-
nan a programas de I+D).  Esta trayectoria se ve reflejada 
principalmente en las formulaciones que agregan valor 
a los tradicionales inoculantes. La compañía ha logrado 
desarrollos vinculados a la supervivencia bacteriana que 
hoy brindan la posibilidad de realizar tratamientos de se-
millas hasta 220 días antes de la siembra. También, con la 
tecnología de osmoprotección, logró fortalecer a las bac-
terias y promover su más alto rendimiento metabólico. 
Entre los últimos adelantos se registra la inclusión de los 
bioinductores capaces de generar señales moleculares 
para acelerar la comunicación entre bacterias y plantas; y 
las bacterias que toleran mejor el estrés hídrico.
Matías Gorski, gerente global de Productos Biológicos 
de la compañía explica en qué basan las expectativas de 
crecimiento. “Estos productos son amigables con el ambien-
te, previenen la degradación de los suelos, son más econó-
micos y seguros para el productor, mejoran la calidad y ren-
dimientos de los cultivos e, integralmente, favorecen a una 
agricultura regenerativa. A su vez, estas ventajas se combinan 
con la mayor demanda de alimentos, las mayores exigencias 
regulatorias de los países que promueven disminuir el uso de 
químicos y las exigencias del propio consumidor”.

SON MUCHOS LOS DESAFÍOS Y 
LAS OPORTUNIDADES
En 2021, Rizobacter desembarcó en Australia y Méxi-
co, que se suman a otros países también recientes como 
Serbia, Croacia, Hungría, Malawi, Ghana y Chile. En 
Sudáfrica por ejemplo ya abarca el 60% del mercado de 
inoculantes para soja.
Actualmente, su presencia internacional asciende a más 
de 40 países donde busca ampliar su paleta de productos 
biológicos integrada por biofungicidas, bioinsecticidas, 
bioestimulantes e inoculantes para diversos cultivos.
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LÍNEA AGRINPLEX EN DESTAQUE

Apoyo para mayor 
tecnificación hortícola

Durante una visita a productores de Alto Paraná de la zona de Yguazú 
y Minga Guazú del equipo de CAMPO AGROPECUARIO Multimedia se 
pudo conocer parte del trabajo en hortalizas y frutas desarrollado en 
la zona. Entre otros puntos, también se resaltó el acompañamiento y la 
asesoría	recibida	para	mayor	tecnificación	hortifrutícola,	como	 la	brin-
dada	por	la	firma	CMP	Agro,	que	incluye	la	utilización	de	plásticos	de	la	
marca	Agrinplex	en	las	fincas	recorridas	en	la	jornada.

L a gira por el campo de los productores incluyó una 
parada en Yguazú. Ahí, Ricardo Ruiz Diaz, quien 
con poca experiencia, decidió trabajar en unas 

6 hectáreas para obtener locote y tomate. A 3 años de 
iniciar las tareas en su finca, actualmente cuenta con 10 
colaboradores y, gracias a un crédito, pudo avanzar en la 
tecnificación de su actividad. Para ello contactó con la fir-
ma CMP Agro, que le brindó no solo el equipamiento re-
queridos sino que lo apoyó con un asesoramiento técnico.
Con esta asistencia implementó como estrategia el uso 
de “mulching” en su producción, además de instalar in-

vernaderos con plásticos de la línea Agrinplex. Ruiz Diaz 
dispone de 14 invernaderos y 26 estructuras con media 
sombra, para producir locote y tomate. A este último, le 
agregó el sistema denominado micro túnel, que igual-
mente emplea plásticos que la firma le provee y asiste, y 
que arrojó excelentes resultados, con un promedio de 4 
a 5 kg por planta, con pocos problemas por plagas.
Para el sistema de riego de su producción optó por invertir 
en una pileta de 800.000 litros. De vuelta empleó un mate-
rial especial para la finalidad deseada. El plástico usado fue 
la Geo Rain uno de 250 micrones. Este sistema le permitió 
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distribuir agua para toda el área de riego a través de las cin-
tas de goteo, con los caños subterráneos. Con respecto a la 
preparación del suelo para la siembra de nuevos plantines, 
post cosecha, el horticultor explicó que empleó la técnica 
de la solarización en la unidad productiva.
Según indicó, esta técnica ayuda a combatir los proble-
mas de nematodos que han tenido alguna vez en la finca. 
“Con el segundo año de implementación de este sistema en 
el suelo, la mejoría fue entorno de un 70 %, gracias a los plás-
ticos para la solarización de Agrinplex, bajo la asistencia de 
CMP Agro” resaltó. Fuera de la asistencia y los equipos 
empleados, aprovechó para comentar parte de su expe-
riencia en la comercialización de su producción, quizás 
el punto flojo de la temporada, reconoció.
Explicó que el precio no les favoreció mucho este año. 
Pero pudo colocar su producción gracias a un cliente fijo 
que cuenta en Encarnación, como proveedor de super-
mercado y otros puntos de abastos. Para otros frutihor-
tícolas y quienes desean incursionar en el rubro animó a 
no decaer. Lo importante es persistir. La producción no 
es fácil, pero ayuda mucho para sustentar a la familia. 
Invitó a quienes quieran visitar y conocer su modelo de 
trabajo, con un gran aporte a su familia, finalizó.

FRUTILLAS EN MINGA GUAZÚ
La segunda visita incluyó la finca de Eulalio Rivarola. 
Oriundo de Capiatá, se afincó en la zona como produc-
tor en los 70 del siglo pasado. Con el acompañamiento 
de su familia inició la actividad con verdeos y frutas de 

estación, destacándose desde un buen tiempo la pro-
ducción de frutilla. Utiliza como variedad la Dover, ob-
tenida por el Instituto Paraguayo de Tecnología Agraria 
(IPTA) y que demostró buena adecuación al clima.
En nuestro dulce idioma, Don Eulalio contó su sistema 
de trabajo y de cómo ha ido cambiando su labor a lo lar-
go de casi medio siglo, adaptándose a las nuevas tecno-
logías que ayudan a su producción. De la variedad em-
pleada, destacó su buena adecuación al clima de la zona. 
Es un campeón en producción, reforzó su concepto. En 
este punto, resaltó que obtuvo rendimientos en torno al 
1 kg/planta, en donde resaltó que en gran medida ayuda-
ron los cuidados y la utilización del “mulching”.
Lleva cuatro años con este sistema con buenos resulta-
dos. La población de malezas disminuyó significativa-
mente. La tierra no se compacta y conserva la estructura 
del suelo y la humedad, lo que favorece a las parcelas de 
frutillas. Con los invernaderos igualmente logró buenos 
resultados. “La diferencia de producir en invernadero con 
la de campo abierto es la protección que aquel otorga antes 
las inclemencias del tiempo. Sin la tecnificación, las frutas se 
dañan, no dan para ventas y perdemos”, expresó.
También con mucho sacrificio y años de trabajo, la familia de-
cidió invertir en una pequeña pileta que les ayuda a brindar 
el sistema de regadío para las parcelas que están bajo inver-
nadero y a algunas que están a campo abierto. No obstante, 
igual sigue teniendo unas hectáreas con regadío a mano y, 
en su mayoría con cintas de riego. Nuestra visita permitió 
observar gran cantidad de verdeos, como lechuga, apio, 

Ricardo Ruiz Diaz, horticultor 
de la zona de Yguazú.
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orégano, cebollitas, cilantro, rúcula, entre otros.
A esta producción se suman algunos rubros medicinales 
como menta e, igualmente, una pequeña parcela de frutilla 
con su anterior sistema de cobertura con rastrojos de pino. 
“Hemos probado todo, pero hasta el momento no nos quejamos 
de los sistemas que adoptamos, la gente dice que ya tenemos 
mucho dinero, pero lo que hacemos es invertir para seguir tra-
bajando y tener una producción de mayor calidad para nues-
tros clientes y mantener una vida digna con la familia”, dijo.
En la actualidad Don Eulalio y su familia comercializa su 
producción en la central de feria en Ciudad del Este, su-
permercados y el mercado de abasto de la ciudad, ade-
más de clientes que van hasta la propia finca, cosechan 
y llevan sus verdeos de acuerdo a sus necesidades. Por 
último, antes de concluir con la nota, el hortifruticultor 
agradeció por toda la asistencia recibida desde la firma 
CMP Agro, tanto por las soluciones como el apoyo téc-
nico y que gracias al empleo de tecnologías y técnicas 
“nada muy grave ha ocurrido”, finalizó.

ACOMPAÑAMIENTO CONSTANTE
El recorrido contó igualmente con la presencia de Remigio 
Rivarola, asistente técnico de CMP Agro, quien realiza un 
acompañamiento constante a la familia, además de aten-

der a diversos clientes quienes confían en los productos 
de la línea Agrinplex. Sobre el “mulching”, indicó que es un 
sistema muy favorable para la producción y protección de 
cultivos, entre otros beneficios, impide grandes perjuicios 
por matorrales ajenos a las plantaciones.
Comentó que en la finca de la familia Rivarola los resul-
tados fueron altamente positivos y los clientes encon-
traron un alivio con respecto a las problemáticas que 
tenían con las malezas, ya que anteriormente producían 
la frutilla con una cobertura de hojas de pino, pero las 
malezas aparecían con más rapidez y competían con el 
cultivo. Añadió que entre otras tareas, orientan a los 
productores con las soluciones, como por ejemplo, seña-
lar el tipo de “mulching” que mejor se adapta según cada 
necesidad.
Explicó que cada solución puede variar por las caracterís-
ticas propias de las fincas, pero que para los distintos ca-
sos, la empresa cuenta con diversas alternativas, las más 
adecuadas para el manejo y el sistema que el productor 
desee implementar en su campo. De Agrinplex recordó 
que es una marca representada en nuestro país por CMP 
Agro y que además de plásticos para invernaderos, ofrece 
otras propuestas como mantas de solarización y silo bol-
sas para el almacenamiento de granos o ensilaje.

Remigio Rivarola, 
asesor de CMP Agro.

Eulalio Rivarola, propietario 
de la finca visitada.
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FERIA ORIGINAL JOHN DEERE

Soluciones integrales para 
elevar el rendimiento de la 
caña de azúcar

La caña de azúcar es un rubro muy noble con proyecciones bastante ambi-
ciosas en nuestro país, según estiman los expertos. Por ello, en el marco de 
la Feria Original John Deere de KUROSU & CIA. se realizó una charla virtual el 
pasado 10 de setiembre referente a las principales estrategias para elevar el 
rendimiento de la caña azúcar con énfasis en la “eficiencia” a través de la incor-
poración de nuevas herramientas y la mejor tecnología que ofrece la industria.

P or mucho tiempo el tradicional sistema de pro-
ducción de la caña de azúcar –utilizada por va-
rios productores a la fecha– se ha mantenido 

vigente con buenos resultados, pero el sector agrícola 
fiel a su línea evolutiva registró grandes cambios en el 
rubro tras la llegada de soluciones integrales y tecno-
lógicas en forma de implementos, maquinarias y otras 
herramientas útiles permitiendo dar saltos exponencia-
les en el rendimiento del cultivo. Si hay algo a lo que nos 
tiene acostumbrados la Feria Original John Deere con 
KUROSU & CIA. es  la constante búsqueda de alcanzar 
mayor “eficiencia” en el campo y si hablamos de la caña 
de azúcar, las estrategias de manejo actuales brindan 
nuevas oportunidades para que el productor obtenga 
los beneficios económicos deseados y pueda controlar 
los costos operativos en su finca. 

En el marco del ciclo de charlas online 
realizadas en coincidencia con la fe-
ria, profesionales de KUROSU & CIA. 
dieron énfasis a las novedades más 
importantes que trae la Firma para 
dicho cultivo. Las palabras de bienve-
nida estuvieron a cargo del Director 
de Marketing, Pablo Benítez, quien 
aprovechó la ocasión para invitar al 
público a conocer a fondo el mundo 
John Deere y sus innovadoras pro-
puestas así como también todos los 
servicios y el paquete de agricultura 
de precisión que ofrece la concesio-
naria. Seguidamente, Daniel Britos, 
especialista y asesor de ventas de la 

Daniel Britos, 
Especialista.

Carlos Benítez, 
Asesor de Ventas.

Pablo Benítez, 
Director de 

Marketing de 
KUROSU & CIA.
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compañía, tomó la palabra resaltando que se sienten muy 
orgullosos de hablar de este rubro ya que son los “únicos 
representantes John Deere en Paraguay de la cosecha meca-
nizada de caña de azúcar” y la idea es fortalecer aún más la 
producción en los próximos años. 
Según datos del Ministerio de Agricultura y Ganadería 
(MAG), durante la zafra 2019/2020 fueron cosechadas 
aproximadamente 105.000 hectáreas, con un rendi-
miento total de 56.5 tn/ha; mientras que a nivel país se 
registró alrededor de 5.900.000 tn/ha. Es decir, la ten-
dencia indica que hubo un crecimiento en superficie 
cultivada, como en producción y rendimiento. Si bien 
existen diversos factores externos que condicionan la 
calidad y productividad del cultivo, cada vez crece el 

número de agricultores dispuestos 
a tecnificar su producción, y justa-
mente pensando en esa creciente 
demanda John Deere desarrolló una 
amplia gama de productos y equipos 
entre los que se destacan: tractores 
de la serie 3000, 6J, 5E (con Rastras 
Green System), 7J (con piloto auto-
mático), todos con un variado rango 
de potencias; y soluciones en pulve-
rización de la marca PLA, las cuales 
al igual que los equipos antes men-
cionados se adaptan a las exigencias 
del cliente (producción conven- 
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cional u orgánica) dada su versatilidad para llevar a cabo 
las labores del campo. 
Carlos Benítez, asesor de Ventas de KUROSU & CIA., 
manifestó que la ventaja de estos equipos radica princi-
palmente en el fácil mantenimiento/limpieza y disponi-
bilidad de repuestos, lo que deriva en un ahorro consi-
derable de recursos y costos. 
En cuanto a la cosecha mecanizada de caña de azúcar, 
las cosechadoras John Deere CH570 y CH670 emergen 
como aliados claves para el productor pues poseen el me-
jor sistema de corte y limpieza del mercado, reduciendo 
las pérdidas y aumentando el rendimiento. El exclusivo 
monitor de cosecha SmartClean™ monitorea en tiem-
po real la materia extraña y el rendimiento, realizando 
ajustes automáticamente en la operación. El Cortador de 
Base con Copiador de Suelo (CBCS) garantiza una mayor 
precisión, productividad y longevidad del cañaveral.
A su turno Eduardo Ayala, Supervisor de Repuestos de 
KUROSU & CIA., se refirió a las soluciones en postventa 
que abarca una extensa red de servicios desde el Centro 
de Operaciones de KUROSU & CIA., un sistema de ges-
tión agrícola online que permite el acceso a la informa-

EVENTOS ONLINE

ción desde cualquier punto y lugar; 
paquetes de servicios de manteni-
miento a través del Laboratorio de 
Análisis de Aceite; soporte técnico 
personalizado a cargo del plantel 
de profesionales; garantía exten-
dida de los equipos, disponibilidad 
de repuestos y piezas originales 
John Deere, entre otros.
Finalmente, Carlos Benítez, habló 
sobre las facilidades que otorga la 
firma en términos de financiamien-
to, un detalle no menor teniendo en 
cuenta el ciclo de la caña de azúcar. 
Para cada caso existe una opción vá-
lida gracias a la alianza estratégica 
de KUROSU & CIA. con financieras, 
bancos y cooperativas proporcio-
nando al productor mayor comodi-
dad y flexibilidad en el pago con una 
tasa diferenciada que se ajusta a sus 
necesidades.

Eduardo Ayala, 
Supervisor de 
Repuestos de 

KUROSU & CIA.
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SEGUNDA JORNADA DEL 
CONOCIMIENTO BIOLÓGICO

Biológicos, 
herramientas 
que suman 
productividad
El uso de biológicos como herramientas de con-
trol y prevención de enfermedades en los diver-
sos cultivos agrícolas va en aumento. Glymax lo 
incorporó en su portafolio de insumos desde hace 
unos años y promueve la capacitación sobre el 
mismo. El pasado 9 de setiembre realizó la Segun-
da Jornada del Conocimiento Biológico en el Hotel 
Nobile, donde convocó a expertos internacionales 
para transmitir conocimientos.

biológico inicio con el fin de divul-
gar temas relevantes con respecto 
a las soluciones biológicas. Los tres 
temas enfocados en la oportunidad 
fueron de interés por su actualidad, 
sobre todo porque permitirán al 
productor manejar mejor sus áreas, 
además de tener la capacidad de 
tomar decisiones certeras para el 
manejo de enfermedades, las cua-
les van siendo direccionadas a las 
tecnologías biológicas que suman al 
control de enfermedades en la agri-
cultura. “Son tecnologías extremada-
mente importantes que con el tiempo 
se tendrá que adoptar por los benefi-
cios que aporta, es por eso que se debe 
comunicar sobre biológicos” expresó.

AMBIENTE DE PRODUCCIÓN
En la primera charla, el Dr. Luiz 
Jordão, habló sobre la construcción 

E l evento que permitió conocer más sobre los bio-
lógicos reunió a productores quienes aprovecha-
ron la oportunidad para saber sobre las diversas 

soluciones que brindan estos productos. En la oportu-
nidad, destacados especialistas, abordaron puntos im-
portantes para conocer más sobre esta herramienta que 
está ganando adeptos a nivel global.
Glymax viene impulsando las jornadas de capacitación 
sobre la utilización y la importancia de las soluciones 
biológicas, comentó Andrey Mocelin, gerente de líneas 
especiales y responsable del portafolio de biológicos. 
Destacó que la adopción de esta tecnología se encuen-
tra en crecimiento, y actualmente Glymax es una de las 
mayores empresas de este segmento, cuyo objetivo es 
proveer de insumos y tecnologías al productor.
Como parte de esa estrategia viene promoviendo los en-
cuentros de capacitación. La jornada del conocimiento 

Andrey 
Mocelin, 
gerente 

de líneas 
especiales y 
responsable 

del portafolio 
de biológicos.
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del ambiente de producción para altas productivida-
des. Destacó al Paraguay como un país que posee una 
agricultura fantástica, incluyendo los ambientes de pro-
ducción agropecuarios ideales para la mayoría de los 
cultivos, además favorecido por el clima, la topografía, 
los tipos de suelos, disponibilidad de agua, entre otros, 
logrando así potencial productivo elevado. 
Entre las alternativas disponibles para proteger el suelo 
mencionó a los abonos verdes, que cuentan con la capa-
cidad de adaptarse a diversos suelos y climas, son de rá-
pido crecimiento y alto poder de producción de material 
vegetativo, los mismos se cultivan con el fin de proteger 

y recuperar el suelo, aportando el 
mejoramiento de la estructura de 
este por la acción mecánica de las 
raíces, dejando al suelo, ligero y ai-
reado, señaló.
Jordão resaltó en la charla que los 
abonos verdes son ideales para 
aquellos suelos pobres  y compac-
tados, ya que mejoran la circulación 
tanto del agua como del aire, prote-
giéndolo de la desecación y la ero-
sión. “Si el productor invierte un poco 
más, ya sea en correctivos de suelo, 
fertilizantes entre otros insumos agrí-
colas, logrará una altísima productivi-
dad a la hora de realizar la cosecha.” 
expresó.

MICROBIOLOGÍA DEL SUELO
La segunda disertación fue Micro-
biología del suelo y los biodefensi-
vos en la agricultura, desarrollado 
por Kaue Ferreira, representante de 
Lallemand, quien mencionó sobre 
temas de microbiología del suelo, 
para que los productores puedan 
conocer sobre los productos y las 
aplicaciones de los mismos en la 
agricultura, en el sistema de produc-
ción y para la utilización de manera 
integrada, de tal manera a conseguir 
mejores resultados en cuanto a ren-
dimiento de los cultivos,
Ferreira resaltó que la utilización de 
productos biológicos integrados al 
manejo de los cultivos aumenta la 
productividad, las cualidades del sue-
lo se ven afectadas de forma positiva 
y significativa, logrando un equilibrio 
de suelo con la aplicación de estas tec-
nologías. “Lo que siempre se recomienda 
cuando el productor busca este tipo de 
productos es observar la procedencia, 
las cualidades de este para asegurar y 
tener la garantía de que dicho producto 
funcionará” expresó. Lallemand ofrece 
soluciones para el productor, buscan-
do siempre optimizar la producción, 
para alcanzar altos techos producti-
vos, menciono Ferreira.

SOLUCIONES BIOLÓGICAS 
PARA PLAGAS
La tercera disertación fue de Víctor 
Hugo Duarte, responsable de desa-
rrollo e investigación de AgBiTech, 
quien habló sobre Soluciones 

Dr. Luiz Jordão.
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Biológicas para el manejo de plagas. El tema propuesto 
por el profesional fue sobre el Manejo Sustentable de 
Orugas con Baculovirus, una herramienta que se puede 
agregar para realizar un manejo integrado dentro de la 
propiedad. Durante  la presentación explicó que estas 
herramientas pueden ayudar a disminuir el costo de pro-
ducción y aumentar la rentabilidad del productor.

GLYMAX CON PORTAFOLIO COMPLETO
Glymax actualmente es la segunda mayor empresa agrícola 
en la distribución de insumos en Paraguay y posee un porta-
folio muy completo, desde semillas y todos los insumos que 
el productor necesita para el manejo de sus cultivos. 

Desde hace unos años invierte en 
soluciones biológicas y ofrece solu-
ciones al mercado agrícola paragua-
yo a través de sus alianzas con las 
firmas Lallemand y AgBiTech.
Mocelin destacó que con la di-
versidad de productos que ofrece 
Glymax busca brindar soluciones 
a los productores. Además de las 
herramientas ofrece asesoramien-
to con recomendaciones de profe-
sionales especializados en manejo 
y tecnología desde los diversos 
puntos productivos del país donde 
participa.

Víctor Hugo 
Duarte, 

responsable 
de desarrollo e 

investigación 
de AgBiTech.

Kaue Ferreira, representante 
de Lallemand.
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Corteva presentó los 
avances de sus objetivos 
de sustentabilidad
Corteva Agriscience presentó los 
avances de los objetivos globales 
de sustentabilidad, en oportuni-
dad de lanzar un plan piloto de 
distribución de plantines de árbo-
les nativos en Paraguay. El evento 
fue el 21 de setiembre en Hernan-
darias, Alto Paraná. Entre los propó-
sitos de la compañía se destacan la 
reducción de los gases de efecto in-
vernadero y acciones sociales.

C orteva reunió a funcionarios 
y a la prensa para comunicar 
sus metas de sustentabili-

dad. Los objetivos de la compañía 
para el 2030 comprenden 14 pun-
tos, entre los que se destacan: la 
formación de los agricultores en 
buenas prácticas de gestión, herra-
mientas para optimizar los insumos 
y mejorar la resilencia climática.
Durante el evento que tuvo lugar en 
el local de Itaipú, la compañía lanzó el 
Plan Piloto en el cual distribuirá 500 
plantines de árboles nativos a los agri-
cultores, a través de sus funcionarios.

Ing. Agr. 
Claudio Gaitán, 

Country 
Manager 

de Corteva 
Paraguay.
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En la oportunidad, Igor Borges, Gerente de Desarrollo 
Sustentable de Corteva Agriscience, a través de un vi-
deo, destacó que los 14 compromisos que comprenden 
el Programa de Sustentabilidad son los puntos que brin-
da el norte hacia donde van a apuntar en términos de 
sostenibilidad como compañía en los próximos 10 años. 
“En esto focalizamos nuestros proyectos y nuestras iniciati-
vas. Alineados con nuestro conocimiento, nuestro expertiz y 
con nuestros negocios lograremos contribuir de manera más 
eficaz”, enfatizó.
El Ing. Agr. Claudio Gaitán, Country Manager de Corteva 
Paraguay, resaltó que entre las metas sustentables de la 
compañía se establecieron cuatro objetivos que son: los 
productores, las comunidades, la tierra y los procesos 
sustentables.
En el foco de agricultores tienen el objetivo de capacitar 
a pequeños y grandes agricultores; en cuanto a la tie-
rra como la base de la sostenibilidad. “Vamos a trabajar 
fuertemente en el cuidado de la tierra a través de las Buenas 
Prácticas Agrícolas”, resaltó.
Refiriéndose a comunidades comentó que además de 
los funcionarios y terceros, también van a trabajar un 
área de liderazgo femenino, en toda la cadena de valor.

AVANCES EN PARAGUAY
En cuanto a acciones concretas ya desarrolladas por 
Corteva en Paraguay dentro del Plan de Sustentabili-
dad, mencionó que vienen trabajando con pequeños 
productores desde el 2019 junto al INBIO en el Progra-
ma de Fortalecimiento de Escuelas Agrícolas, que con-
siste en el aporte de un paquete tecnológico y de capaci-
tación en días de campo para los alumnos de las escuelas 
de Concepción, Caazapá, Villarrica y Minga Guazú, así 
como para pequeños productores locales. Desde este 
año también se incluirán a escuelas de San Pedro.
Mencionó que también están trabajando en el Proyecto 
Sembrando, campaña realizada desde la Cámara de Fi-
tosanitarios y Fertilizantes (CAFYF), que busca mostrar 
todas las oportunidades que tiene hoy el agro para las 

mujeres. “Buscamos que con el tiempo las mujeres vayan 
tomando cierto liderazgo, en determinadas posiciones en 
toda la cadena de producción y paralelamente estamos aus-
piciando eventos con pequeñas productoras”, dijo.
Comentó que Corteva además va a auspiciar la participa-
ción de unas 200 pequeñas productoras de Paraguay de la 
Academia de Mujeres del Agronegocio del Brasil, lanzada 
en el 2018 en asociación con la Fundación Cabral y la Aso-
ciación Brasileña de Agronegocio (Abag), donde se busca 
mayor empoderamiento femenino dentro en el sector.
Mencionó que también a través de CAFYF viene traba-
jando en la recolección de envases vacíos de defensivos 
agrícolas de la industria. Esto responde al compromiso 
con la protección del ambiente y la salud de los agricul-
tores, así como al Código Internacional de Conducta de 
la FAO y las normativas vigentes del Senave.
La distribución de los plantines forestales lanzada en 
la ocasión es otra acción y la compañía tiene previsto 
concretar convenios de cooperación con otras organiza-
ciones para el fomento del uso de semillas certificadas 
además de mantener un robusto Programa de Buenas 
Prácticas Agrícolas que en los tres primeros años permi-
tió la capacitación de más de 5.000 personas.
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EVENTOS

75ª EXPOSICIÓN NACIONAL DE GANADERÍA

Portones reabiertos, 
dos años después

Tras un par de intentos fallidos por realizar la muestra internacional 
de julio en el campo ferial de Mariano Roque Alonso, finalmente los 
portones del predio se reabrieron del 16 al 26 de septiembre para de-
sarrollar la 75ª Exposición Nacional de Ganadería. El evento congregó a 
una buena cantidad de participantes, con un sector pecuario que prác-
ticamente mantuvo los niveles de ediciones anteriores, pero siempre 
con novedades y la posibilidad de concretar excelentes oportunidades 
de negocios, con un global en remates de animales por arriba de los 11 
mil millones de guaraníes.

E l sector pecuario paraguayo asumió el desafío y 
llevó adelante la prosecución de su muestra, cla-
vada en la edición 74 en el 2019. Luego vino la 

pandemia y con ella la suspensión de varios mega even-
tos como lo es sin dudas la Expo Internacional de julio. Sin 
embargo, este mes el campo de exposiciones “Don Juan 

Carlos Pereira” de la Asociación Rural 
del Paraguay (ARP) reabrió sus por-
tones para la 75ª Exposición Nacio-
nal de Ganadería, con una respuesta 
sorprendente por parte de partici-
pantes y oportunidades de negocios, 
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lo que terminó por calificar de exitosa la propuesta.
Con unos 700 expositores, principalmente ganaderos, 
entre cabañeros, empresas proveedoras de genética, 
de nutrición, de rodados y otras vinculadas al sector, el 
predio se habilitó en más del 50 % de su área ferial. Se 
inscribieron más de 1.300 ejemplares, de los 1.700 ani-
males que se proyectaron al inicio, ubicándose en un ni-
vel promedio de participación antes de la pandemia, con 
la concurrencia de diversas especies. Otras presencias 
fueron de entes públicos, asociaciones de productores y 
granjeros, delegaciones internacionales,  gastronomía y 
parque de diversiones.
La actividad pecuaria concentró el mayor interés y se 
desarrolló el tradicional calendario de certamen gana-
dero, con admisión, pesaje, medidas biométricas, juzga-
mientos a corrales, calificaciones en el ruedo y remates. 
Con lo que, además de la reapertura del campo ferial, el 
ruedo central volvió a dividirse para ofrecer un amplio 
abanico de mejora genética en diversas especies, entre 
ellas bovinas, equinas, ovinas, caprinas y bubalinas. En 
su galpón, los conejos completaron sus actividades y las 
aves, entre ellas ornamentales, hicieron gala de presen-
cia en otros sitios.

Por el lado de rodados, se observa-
ron empresas que acompañaron el 
evento, tanto con vehículos utilita-
rios como otras unidades, además 
de algunas maquinarias, verdaderas 
herramientas de trabajo en el cam-
po. El área de exposiciones igual-
mente permitió conocer novedades 
y lanzamientos a lo que se sumaron 
tradicionales charlas y noches, como 
las organizadas por el Consorcio de 
Ganaderos para la Experimentación 
Agropecuaria (CEA) o de la Carne. 
Un lugar muy concurrido fue el “Pa-
seo de ganaderos”, ubicado entre el 
galpón de ovinos y la sede de “Damas 
ganaderas”.
Los juzgamientos de animales de 
bozal devolvieron vida al ruedo. Se 
realizaron del lunes al viernes y fue-
ron complementados con otros con-
cursos, como progenie, biotipo, con-
junto y otros. Además de vivir 
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momentos emotivos con reconocimientos a las víctimas 
de la pandemia y otras ausencias físicas, tanto durante la 
apertura en Admisión, como en días posteriores. En todo 
momento se resaltó que pese al encierro sanitario dado 
con gran severidad el año pasado, más las disposiciones 
por las que se limitaron las actividades, fue el campo el 
que no paró y siguió trabajando.

DESFILE DE CAMPEONES
La fiesta mayor de la ganadería paraguaya tuvo su cul-
minación el domingo 26, con el acto de inauguración y el 
desfile de campeones. Entre los oradores de la ocasión, 
el presidente de la ARP, Pedro Galli, abordó varios te-
mas, tales como la necesidad de contar con un instituto 
de la carne, avanzar en las negociaciones para la aper-
tura del mercado de China, la consolidación del estatus 
sanitario, la importancia económica del sector, pero 
dentro de una producción que puede crecer de forma 
amigable con el ambiente y la apuesta por la excelencia 

y la eficiencia.
En tanto, por el gobierno habló el 
ministro de Agricultura y Ganade-
ría, Moisés Santiago Bertoni, quien 
resaltó igualmente la preponderan-
cia de la actividad en la estructura 
económica del país, con un 23 % en 
el PIB, como sector agrario amplia-
do, sobre todo como pilar para la 
recuperación durante la pandemia, 
con la inyección necesaria de recur-
sos producto de las exportaciones, 
tanto tradicionales como de otros 
rubros que ganan preponderancia. 
Reiteró el compromiso oficial de 
acompañar al productor en todo 
momento, asistiendo a la “gente que 
quiere salir adelante”
También mencionó la participación 
nacional en espacios tanto locales 
como regionales e internacionales. En 
ese sentido, resaltó la conquista de lle-
gar a la Presidencia de la Organización 
Mundial de Sanidad Animal (OIE), con 
la elección de Hugo Idoyaga, al frente 
de la entidad multisectorial para este 
actual periodo. Finalmente, felicitó a 
productores por el logro e instó a se-
guir construyendo “una nación pujante 
y creciente”. Idoyaga también intervino 
en el acto que contó con la presencia 
del vicepresidente de la República, 
Hugo Velázquez y otros componentes 
del gabinete.

NEGOCIOS EN ALZA
Los negocios se concentraron sobre 
todo en los remates. Datos de la or-
ganización indicaron que se genera-
ron ventas por un volumen en torno 
a los 13 mil millones de guaraníes, 
superando las expectativas prima-
rias de 12 mil millones de guaraníes, 
tras la realización de las subastas, 
entre las organizadas por las enti-
dades incorporadas, las de inver-
nada y la de la Fundación ARP, esta 
última con fines de beneficencia. Al 
buen momento del precio de los re-
productores, se sumó el interés por 
adquirir genética ovina de primera 
línea, según las explicaciones.
En efecto, entre los puntos altos, 
sorprendió la demanda por ovinos, 
que ya tuvo un antecedente en la 
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y en constante crecimiento

Tracto Agro Vial, siempre presente 

E ntre las empresas que apostaron por la Expo Gana-
dera 2021 estuvo Tracto Agro Vial, con lo que rea-

firmó su opción por acompañar siempre al productor y a 
los clientes en general. Con grandes novedades pero por 
sobre todo alentando a la gente a seguir invirtiendo en el 
campo, la firma igualmente ofreció momentos para com-
partir e intercambiar con los amigos. En representación 
de la compañía, Roberto Acosta, vicepresidente, indicó 
que Tracto Agro Vial participa como siempre en eventos 
vinculados a la producción, al tiempo de resaltar el servi-
cio de posventa y la asistencia con técnicos capacitados. 
“Estamos con nuevos productos, máquinas bastante sofisti-
cadas, bien preparadas para el campo, para el agricultor y 
el ganadero, con implementos de todo tipo”, refirió. Indicó 
que en cuanto a posventa “el fuerte de Tracto es ofrecer el 
mejor servicio, por eso seguiremos preparando gente, técni-

cos, los enviaremos al exterior, todo para la buena atención”, 
resaltó. Añadió que si bien la pandemia golpeó muchas 
actividades, en el caso particular de la firma, se siguió 
activando. “El campo no paró, Tracto tampoco. Cada vez 
estamos más fuertes, con nuevos productos, gente más ca-
pacitada para brindar lo mejor al cliente”, reafirmó. A su 
turno, Marisol González, directiva de la firma, expuso 
que además de apoyar al evento con la participación, la 
compañía apunta a nuevos desafíos. “Tracto nunca paró. 
Es más, crecimos. Desde el año pasado mientras otros se fre-
naron, nosotros estamos con todo, con más representacio-
nes y este año seguimos así. Tenemos un proyecto a punto 
de culminar para los próximos meses que es nuestra sucursal 
en Carmelo Peralta. Además estamos reformando la imagen 
en todas las sucursales. En San Alberto arrancamos con una 
nueva gerencia y nueva gente, con rotundo éxito. Ni qué ha-
blar de Campo 9, es un mercado enorme y ya compramos 
una propiedad para construir nuestra oficina local. También 
encontramos apoyo en Independencia, que estamos traba-
jando ahí”, concluyó.

expo de la especie celebrada en Guairá, semanas atrás, 
con precios interesantes. Esta tendencia se mantuvo, lo 
que arrojó buenos valores durante la Nacional de Gana-
dería. En bovinos, se siguió con la cotización en alza, tal 
la tendencia ya observada a lo largo del año, como señal 
de la recuperación tras la comercialización deprimida 
desde antes de la pandemia y gran parte del 2020. Tam-
bién la gastronomía movió algunos números, así como 
concretar potenciales negocios.
A grandes rasgos, la muestra completó su cometido de 

volver a abrir los portones del predio ferial de Mariano 
Roque Alonso a un megaevento como lo fue la Expo Na-
cional de Ganadería. La mejora de la genética y la exce-
lencia expuesta en pista, el compromiso de expositores, 
productores, proveedores de insumos y de todo el sec-
tor quedaron en evidencia, en estos diez días, que se co-
ronaron con los buenos precios en los remates. Todavía 
falta mucho para intentar volver a la anterior normali-
dad, pero esta gran prueba no solo pasó el examen, sino 
que lo hizo de la mejor manera posible.
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BOX EMPRESARIAL

Grupos Electrógenos 
Cabinados POWERMAQ:

¿Por qué es vital 
contar con uno?

T eniendo en cuenta las diversas realidades y com-
plejidades en las actividades agrícolas en su fase 
inicial, es muy común que no se disponga de un 

suministro de corriente eléctrica suficiente para poder 
empezar a trabajar. Es entonces cuando el uso de un gru-
po electrógeno cabinado se vuelve indispensable.
Observando esta problemática, IMAG S.R.L. presenta 
sus generadores monofásicos y trifásicos diésel de la 
marca POWERMAQ para satisfacer las necesidades de 
la industria agrícola, ganadera, y otras.
Cuentan con equipos desde 16KVA hasta 275KVA de 
potencia, equipados con cabinas especiales insonoriza-
das y silenciosas evitando la emisión exagerada de rui-
dos molestos a la hora de trabajar.

Todos los grupos generadores 
POWERMAQ cuentan con el res-
paldo de garantía de 12 meses o 500 
horas de uso, dependiendo de cuál 
de las dos variables ocurra primero.
IMAG provisiona cada uno de sus 
repuestos para los generadores 
cabinados al día de ser necesario 
desde su casa matriz en Asunción, o 
sucursales en Ciudad del Este y En-
carnación con entrega inmediata.
Para más información, los interesados 
pueden comunicarse al 021 511990/1 
o al WhatsApp 0986100199.
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AGRONEGOCIOS

CAMPAÑA SOJA 2021 – 2022

Alentados por mejores 
precios y confiados por 
buen clima

El sector sojero arrancó su siembra con el tradicional acto organizado 
por grupos de productores con presencia de autoridades nacionales. 
Esta	vez	fue	en	una	finca	de	escala	menor	en	la	zona	de	Vaquería	(Caa-
guazú) como un símbolo de la oleaginosa como integradora de peque-
ños, medianos y grandes productores. Se proyectan 3,7 millones de ha y, 
dependiendo del clima, superar las 10 millones de toneladas. Con los pre-
cios en alza, se aguarda una alta inyección económica del campo al país.

Alfred Fast, 
presidente de 

Fecoprod.
D iversos actores vinculados a la agricultura acom-

pañaron el viernes 24 de septiembre del lan-
zamiento oficial de la siembra de soja para la 

presente temporada. Con el respaldo de la Federación 
de Cooperativas de Producción (Fecoprod) y la Unión de 
Gremios de la Producción (UGP), al acto igualmente asis-
tieron autoridades nacionales encabezadas por el Ejecu-
tivo. La cita fue en una pequeña finca en la comunidad de 
Kurusu’i, en Vaquería, un guiño para resaltar que el culti-
vo también tiene su presencia en explotaciones agrícolas 
de menor escala.
Se resaltó la expectativa de siembra en torno a 3,7 mi-

llones de ha. Si el clima acompaña, 
se maneja como rendimiento una 
media de 3 ton/ha, lo que arroja-
ría más de 10 millones de ton. de la 
oleaginosa cosechada. El panorama 
se vuelve más favorable puesto que 
los precios vienen mejorando y las 
perspectivas del tiempo igualmente 
acompañarían el normal desarrollo 
de los cultivos, primero con lluvias 
adecuadas para la siembra y, siendo 
optimistas, con época seca para la 
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cosecha. Solo restaría ver el eventual impacto de plagas 
y enfermedades.
Del acto se puede resaltar lo expuesto por el presidente 
de Fecoprod, Alfred Fast, quien tras recordar al ex titu-
lar, Eugene Schöller, víctima de Covid-19 y entusiasta di-
rigente del sector, destacó igualmente la recientemente 
celebración de los 100 años de introducción de la soja al 
país, inicialmente para dar respuestas nutricionales a la 
población y que desde un primer momento fue propues-
to para las pequeñas fincas. “En este lugar estamos reivin-
dicando que la soja no es para los grandes productores, sino 
para quienes quieran seguir adelante”, subrayó.
Expuso que si luego pasó a medianos y grandes agricul-
tores fue porque realmente tuvo resultados. “El produc-
tor no es tonto. Si ve que algo funciona, lo hace. No lo hace 
por hacer nomás”, enfatizó. Como profesional agrónomo 

igualmente destacó las bondades 
que ofrece este rubro como legumi-
nosa, además de las contribuciones 
al suelo. “La soja cada año ingresa el 
equivalente a 1 millón G/ha de fertili-
zantes biológicos, mejorando el suelo. 
Como país, nos ahorramos cada año 
USD 500 millones en fertilizantes que, 
en caso contrario, deberíamos impor-
tar”, advirtió.
Otras bondades incluyen la posibi-
lidad de mejorar el suelo y, desde 
el punto de vista socioeconómico, 
promueve el arraigo. “Hicimos un 
estudio para resaltar que aquellas co-
munidades en donde mejor funcionan 
los agronegocios con la soja son las que 
más crecen. La gente se queda porque 
hay esperanza y se desarrollan las fa-
milias”, indicó. Dijo que unos 43 mil 
sojeros tienen menos de 20 ha, pero 
que suman unas 865 mil ha sem-
bradas. “Eso significa que el 23 % de 
la producción de soja hoy se hace con 
productores en pequeña escala”, su-
brayó.
Recordó que el sector representa 
por lo menos un 40 % de la pobla-
ción que directa o indirectamente 
trabaja en o del campo; genera un 
46 % del PIB y participa del 68 % en 
las exportaciones. Finalmente, 

Moisés 
Santiago 
Bertoni, 

ministro de 
Agricultura.

Siembra simbólica, durante el 
lanzamiento de la campaña.
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dirigiéndose al presidente Mario Abdo Benítez, instó a 
seguir defendiendo la cultura del trabajo y la visión de 
desarrollo y agradeció su participación, tomada como 
una señal de apoyo a la producción. “El derecho a la vida, a 
la familia y el respeto a todas las formas de propiedad no se 
pueden negociar porque son las bases para el desarrollo. Sin 
seguridad no hay desarrollo”, concluyó.
A su turno, el titular de la UGP, Héctor Cristaldo, reco-
noció que tras el año difícil por la pandemia, la nueva 
campaña sojera arranca con esperanza y expectativa 
por buena zafra. “En Paraguay, buena cosecha significa 
buen año económico”, dijo y alentó a seguir trabajando 
juntos, más allá de las diferencias. “Este evento en Vaque-
ría muestra una integración productiva entre pequeños, me-
dianos y grandes agricultores. Es una propiedad de menos de 
20 ha como un símbolo de los 43 mil pequeños productores 
incorporados en los últimos diez años a la producción de gra-
nos”, recordó.
Exhortó a buscar generar oportunidades de desarrollo. 
“Buscar la convivencia ciudadana en el marco de la ley y 
del respeto mutuo, porque los que lucran con las invasiones, 
con el mercado negro de la tierra y la venta de ‘derecheras’, 
son los mismos que promueven el ‘rollotráfico’ y los cultivos 
ilegales. Detrás de eso hay todo un submundo que muchas 
veces no aparece y se pone la careta de la ‘lucha social’. Gran 
mentira. Aquí está el Paraguay de pequeños, medianos y 
grandes productores integrados, trabajando juntos y los re-
sultados se ven”, enfatizó.
Añadió que el cultivo contribuyó a mejorar las condicio-
nes de vida de muchos agricultores. Invitó a pensar en 
desarrollo rural sostenible y ya no en reforma agraria. 
“Este es el Paraguay del trabajo que con su esfuerzo redujo 
la pobreza a la mitad en los últimos 15 años… Es un proce-
so largo, pero tenemos que trabajar juntos, impulsar el pro-
ceso de desarrollo sostenible y hablando de sostenibilidad, 
Paraguay es un país que está entre los de más baja emisión 
de gases de efecto invernadero, emitimos 0,02 %. No somos 
causantes del cambio climático”, acotó.
Expuso que se requieren de acciones que se enfoquen 
99 % en adaptación al cambio climático, antes que “polí-

AGRONEGOCIOS

tica de mitigación solamente estimuladas por financiamien-
to externo que viene en paquetes de producto enlatado que 
no tienen que ver con la realidad del Paraguay. Paraguay ne-
cesita adaptarse, no mitigar porque no emitimos nada. Ese 
enfoque es importante para el desarrollo rural sostenible, 
la convivencia social entre pequeños, medianos y grandes, 
la capacitación y el trabajo conjunto. No hay otra forma de 
progresar más que trabajando, trabajando y trabajando”, 
concluyó.
En representación del gobierno habló el ministro de 
Agricultura, Moisés Santiago Bertoni. Reivindicó el 
aporte de los pequeños sojeros dentro de la estructura 
del rubro y que aquellos 43 mil pequeños agricultores, 
con los precios actuales y confiados en un clima que 
acompañe la campaña, pueda arrojar un rendimiento en 
torno a 3 ton/ha, representarían más de USD 1.500 mi-
llones “que irán a parar a bolsillos de quienes confían en este 
trabajo”, indicó. Recordó que el “sojero” además produce 
maíz y puede incorporar mejora de suelo, favoreciendo 
su eventual ingreso a cadenas de valor.
También recordó a Pedro Nicolás Ciancio, quien introdujo 
la soja hace 100 años y su legado. “Ni el pensamiento más 
positivo de este visionario creería que podíamos llegar a estar 
entre los líderes del cultivo de soja a nivel mundial”, expuso. 
Además rememoró que la oleaginosa fue declarada como 
rubro de Interés Nacional por el Gobierno, así como el he-
cho que el país también se posiciona como proveedor de 
genética de la oleaginosa a nivel regional, fruto de años de 
investigaciones. Además, se mostró expectante en que el 
clima acompañe hasta la cosecha final.
“Con esto demostramos que el Paraguay es un país serio 
donde se pueden realizar inversiones, se puede crecer, hay 
un gobierno que acompaña a quienes trabajan y así vamos a 
seguir creando patria, con quienes hacen, trabajan, es nues-
tra cultura con nuestra forma de vida, creyendo en Dios y en 
un futuro digno para nosotros y nuestros hijos”, concluyó. 
En tanto, el Ejecutivo instó a algunos sectores dejar de 
lado el discurso de odio hacia la producción y cuestionó 
modelos fracasados en la región. Tras el acto, se realizó 
la siembra simbólica de la soja.
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info@tractoagrovial.com.py | www.tractoagrovial.com.py

TOLVAS de 8.000 a 32.000 Lts.

Tolva de 20.000 - 26.500 y 37.500 L.
Diámetro del tubo 380 mm, lona rebatible y 
sistema de destape rápido de lona, sinfines 

cementados de 1 eje.

SHOWROOM
RUTA TRANSCHACO E/ ACAHAY Y POZO AZUL

TALLERES M.R.A.
Tel: (021) 751 365

SUCURSAL 1 | MARIANO R. ALONSO
Telefax: (021) 752 997 / 753 270

SUCURSAL 2 | LOMA PLATA
Telefax: (0492) 252 350

SUCURSAL 7 | KATUETE
Tel.: (0471) 234 273

SUCURSAL 8 | SAN ALBERTO
Tel.: (067) 720 361

SUCURSAL 9 | BELLA VISTA SUR
Tel.: (0767) 240 562

SUCURSAL 10 | STA. ROSA DEL AGUARAY
Tel.: (0433) 240 144

SUCURSAL 11 | COL. INDEPENDENCIA PLANTA URBANA

SUCURSAL 3 | FILADELFIA
Tel.: (0491) 432 450

SUCURSAL 4 | SANTA RITA
Tel.: (0673) 221 675

SUCURSAL 5 | SAN ALBERTO SUC. Nº 2
Tel.: (0981) 267 771

SUCURSAL 6 | CAMPO 9 RUTA 2 KM 11
Tel.: (0985) 759 012
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Buenas perspectivas climáticas 
para la siembra de soja

CLIMA

L as últimas perspectivas climáticas dadas a conocer 
por el profesor Eduardo Sierra, especialista agro-
climático, indican que habrá buena humedad entre 

octubre y noviembre, en las principales zonas de produc-
ción de soja de la región Oriental de Paraguay (Itapúa, 
Alto Paraná, un poco menos en Canindeyú). Sí habría es-
cases de lluvias desde diciembre en adelante. Fue durante 
una conferencia on line organizada por la Cámara Para-
guaya de Exportadores y Comercializadores de Cereales 
y Oleaginosas (Capeco) el 14 de setiembre.
Para la región Occidental, las perspectivas indican ma-
yor cantidad de lluvia desde diciembre. En enero se re-
sentirían las lluvias en ambas regiones. Se espera una 
recuperación de la frecuencia de lluvia en febrero.

Sierra recordó que esta temporada 
2021/2022 estamos ante la presen-
cia del fenómeno climático La Niña 
(débil), con lo cual vamos a estar por 
debajo de los promedios en cuanto a 
precipitaciones.
Sobre estas perspectivas, el Ing. Agr. 
Luis Enrique Cubilla, asesor agríco-
la de Capeco, consideró oportuno 
avanzar con la siembra de soja en 
la medida que vaya permitiendo la 
humedad en el suelo. “Creo que para 
aquellos que empezaron a sembrar en 
Itapúa y Alto Paraná Sur, considerando 
esta perspectiva climática, están en el 
momento correcto porque tomarán los 
15 días restantes de buena humedad 
de setiembre, además esos productores 
desarrollan un buen manejo de suelo, 
que les permitirá mantener por largo 
tiempo la humedad en sus cultivos”.
Asimismo, consideró que pueden ser 
favorecidos con cosechas secas en 
enero y lluvias oportunas en febrero 
para la siembra de maíz zafriña.
No obstante, manifestó que para los 
que siembren un poco más tarde, en 
octubre, pueden tener problemas 
por falta de agua en un periodo im-
portante de desarrollo del cultivo.
En el Chaco, la época de siembra 
ideal deberá empezar la última se-
mana de diciembre, de acuerdo a la 
mencionada perspectiva.

Eduardo Sierra, 
especialista 

agroclimático.
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BOX EMPRESARIAL

CELEBRANDO SUS 30 AÑOS

Tecnomyl lanza 
campaña de viajes 
para clientes

La campaña Fideliza Tecnomyl premia la con-
fianza de los agricultores en el portafolio dife-
renciado de la empresa, con viajes a destinos 
turísticos de Brasil, Colombia y México.

L íder nacional en la fabricación y distribución de 
defensivos y fertilizantes, Tecnomyl vuelve a sor-
prender a los productores con una nueva promo-

ción que incluye productos de alta eficacia y avanzada 
tecnología. 
Los agricultores que deseen adherirse a la campaña 
Fideliza Tecnomyl deben realizar la carga de sus fac-
turas en la web www.tecnomyl.com. La campaña se 
extiende desde el 1-5-21 hasta el 31-1-22 e incluye 

pedidos facturados, entregados o 
pagados. Es válida para ventas y/o 
canje por granos.
Participan en la promoción los pro-
ductores que adquieran los siguien-
tes productos: el Provitta Seed 
Pack TS, los insecticidas Dagger 
y Only Plus, los fungicidas Prosoy 
Total, Prosoy Trio y Leader, el ferti-
lizante foliar Viggora TM, el induc-
tor de resistencia Litus TM y el fisio 
activador Regulator TM.
Los productores concursarán auto-
máticamente adquiriendo módulos 
de 100 hectáreas con los productos 
mencionados. Los ganadores se ha-
rán acreedores, con acompañante 
y todo pago, de viajes a diferentes 
destinos turísticos. Los premios se-
rán los siguientes: fin de semana a 
Itaipulandia, Brasil (100 ha), fin de 
semana a Termas de Jurema, Bra-
sil (200 ha), 4 días a Praia do Forte, 
Brasil (300 ha), 5 días a Cartagena, 
Colombia (400 ha) y 7 días a Can-
cún, México (500 ha). Las premia-
ciones no serán parciales. El viaje 
es intransferible y su fecha será 
definida por Tecnomyl, evitando 
promover dichas actividades en los 
actuales momentos de la pandemia 
de Covid-19. 
La campaña forma parte de los be-
neficios que otorga la tarjeta Fide-
liza Tecnomyl. Pueden acceder a la 
misma todos los clientes de la em-



55

presa que residan en el territorio nacional, pudiendo los 
agricultores acceder también a otras campañas y canje 
de premios. Se trata de un instrumento de fidelización 
para los clientes de Tecnomyl, no estando involucrada 
ninguna institución financiera. Para registrar las factu-
ras en la web de Tecnomyl, será necesario ingresar con 
el número de la tarjeta Fideliza Tecnomyl.
“Pueden participar todos los productores que adquieran un pa-
quete de productos obligatorios, cargando sus facturas en la web 
de Tecnomyl para habilitar la premiación”, destacó Walmor 
Roim, gerente de Marketing de la empresa. “Los premios in-
cluyen los pasajes, el hospedaje y la alimentación del hotel”. 
Roim agregó que se trata de una campaña única en Pa-
raguay, constituyéndose en una acción directa de bene-

ficio al productor rural. Esto, además de los beneficios 
que acarreará a los agricultores la utilización de produc-
tos del portafolio de Tecnomyl, de avanzada tecnología 
y probada eficacia en la protección y potenciación del 
desarrollo de los cultivos de renta. 
El Grupo Sarabia es líder del agronegocio en Paraguay 
en los segmentos de producción y comercialización de 
defensivos agrícolas y fertilizantes y acopio de granos, a 
través de sus empresas Tecnomyl y Agrofértil. Sus direc-
tivos José Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y Anto-
nio Ivar Sarabia participan activamente en las acciones 
de Responsabilidad Social Empresarial, fomentando ac-
tividades en favor de los sectores más vulnerables y del 
cuidado del ambiente.
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BOX EMPRESARIAL

Sembrando retorna para motivar 
a más mujeres por el Agro

L a Campaña Sembrado 2021 prepara una nueva 
actividad en el marco de su objetivo de incentivar 
a las jóvenes y adolescentes por las carreras del 

sector agropecuario y forestal.  La misma es impulsada 
por la Cámara de Fitosanitarios y Fertilizantes (CAFYF) 
presentará próximamente nuevas propuestas para mos-
trar los espacios de realización profesional y personal 
que permite el sector agropecuario.
Esta iniciativa, que arrancó en el 2020 de la mano de 
CAFYF, busca en esta oportunidad mostrar nuevas ex-
periencias inspiradoras de mujeres quienes han logrado 
desarrollarse profesionalmente y ser económicamente 

activas con éxito en este sector.
La Ing. Agr. Liz Rojas, directora eje-
cutiva de CAFYF, explicó que esta 
tercera actividad que prepara Sem-
brando, en el marco de su objetivo 
de incentivar a las jóvenes y adoles-
centes a tener en cuenta a las carre-
ras agropecuarias, forestal y afines  
como alternativa válida, mostrará 
el desempeño profesional exitoso 
de mujeres quienes lograron la rea-
lización profesional y personal des-
de diferentes carreras y actividades 
vinculadas al sector.
“Buscamos que el Agro forme parte 
del sueño y la realidad profesional de 
las jóvenes de este país, que miren las 
oportunidades que ofrecen la agricul-
tura, ganadería, forestal y sus cadenas 
de valor para el desempeño profesional 
y busquen optar hacia las carreras afi-
nes, ya que el abanico de oportunida-
des es amplio y las carreras permiten 
la versatilidad de desempeñarse en di-
versas actividades del sector”, destacó 
Rojas.

Ing. Agr. Liz 
Rojas, directora 

ejecutiva de 
CAFYF.
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NOTA DE TAPA

L as máquinas y los actores del agronegocio se re-
encontraron en el predio de la Expo Pioneros y 
reanudaron el vínculo de forma presencial, a tra-

vés de una dinámica de maquinarias que puso en acción 
tractores, pulverizadores, sembradoras, equipamiento 
para henificación, labranza y maquinarias para la cons-
trucción.
Durante una cálida jornada, propia de la región, desde tem-
pranas horas llegaron productores y otros actores de la ca-
dena agropecuaria para observar en estática y dinámica las 

herramientas disponibles para el mer-
cado chaqueño.
El despliegue en estática no fue me-
nor, los stands estuvieron bien pre-
sentados y muy concurridos desde 
tempranas horas hasta que acaparó 
la atención la dinámica que compen-
só en parte la nostalgia sobre este 
tipo de eventos.
Las ofertas fueron variadas con al-

El retorno 
a la acción 
demostrativa

JORNADA DE
MAQUINARIAS EN PIONEROS

El retorno 
a la acción 
demostrativa

JORNADA DE
MAQUINARIAS EN PIONEROS
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gunas limitaciones por la escasa 
disponibilidad por la pandemia. No 
obstante, la mayoría de las máqui-
nas expuestas portaban el cartel de 
vendidas, indicador de que la co-
mercialización de maquinarias está 
en positivo.
Ricky Penner, gerente de Pioneros 
del Chaco S.A., manifestó que esta 
jornada forma parte de la serie de 
actividades que viene realizando la 
organización de la Expo Pioneros 
ante la ausencia de la feria, por se-
gundo año.
“Este formato surgió a raíz de la sus-
pensión de muchas actividades y reci-
bió una respuesta positiva de parte de 
las empresas. Deseamos también que 
tenga una respuesta positiva de los 
productores”, dijo.
Destacó la aceptación de las 18 
empresas, de las cuales la mitad es-
tuvieron en las dinámicas. “Las em-
presas tienen varias tecnologías para 
mostrar, ya que prácticamente durante 
dos años no tuvieron la oportunidad y 
nunca paró la innovación de sus equi-
pos”, enfatizó.
Penner resaltó que pese a la rei-
terada sequía que sufre el Chaco 
Central, esta región tuvo un trabajo 
constante. “Creo que el sector agrícola 
va a retomar e impulsar muy fuerte una 
vez que el factor climático se normalice 
más. Hay muchas inversiones nuevas 
que tienen el objetivo de integrar la 
agricultura con la ganadería, intensi-
ficando ganadería. Otros tienen obje-
tivos específicos de dirigirse al sector 
agrícola netamente y están apostando 
al desarrollo de ese sector en el Chaco 
paraguayo”.
Resaltó que hay mucho que apren-
der del Chaco argentino y es una 
cuestión de tiempo que llegue al 
Chaco central también. “Aquí se sien-
te en general mucha expectativa de dar 
este salto importante en ese sector”, 
indicó.

POTENCIA PARA EL 
DESARROLLO
Mucha atención captó las máquinas 
en dinámica. Luis Bonetto, coor-

Fo
to

: E
frain

 A
rias.

Ricky Penner, 
gerente de 

Pioneros del 
Chaco S.A.



Las máquinas retornaron 
a la acción demostrativa 
luego de una larga pausa 
por la pandemia todavía 
vigente. La jornada de ma-
quinarias desarrollada en 
el campo demostrativo de 
la Expo Pioneros convocó a 
unas 18 empresas en diná-
mica y estática ante unos 
200 espectadores que sin 
dudas aprovecharon a ple-
no el evento para observar, 
averiguar y proyectar ne-
gocios. La cita fue el 3 de 
setiembre en Loma Plata.
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Ranpar. Agro Santa Rosa junto a AGROMEC. Industrial Schroeder.

dinador general de la Expo Pioneros, se encargó de pre-
sentar en escena las tecnologías en la primera jornada 
demostrativa de maquinarias agrícolas. 
Bonetto expresó satisfacción por desarrollar este even-
to que permitió unir la tecnología con el productor. “Esto 
potencia el desarrollo del sector agropecuario, un sector que 
viene trabajando fuertemente”, resaltó.
Durante la mañana se demostraron las sembradoras, 
donde se dio énfasis a la siembra directa. Posteriormente 
ingresaron las pulverizadoras donde participaron las au-
topropulsadas y las de arrastre, aún muy utilizadas en el 
Chaco. Tampoco faltó la acción de los pulverizadores a ca-
ñón, equipos utilizados para ciertos cultivos y control de 

algunas plagas específicas que ade-
más sirve para el combate de fuegos.
Durante la tarde ingresaron los 
equipos de labranza, máquinas para 
construcción y cerró la jornada con 
las propuestas para la cosecha de 
forraje donde entraron en acción 
equipo de tracción acompañado de 
vagón, rastrillo y enfardadora. To-
dos estos equipos fueron asistidos 
con tractores de última generación, 
dotados con la última tecnología de 
agricultura de precisión.

Luis Bonetto, 
coordinador 

general de 
Expo Pioneros.

NOTA DE TAPA
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Osvaldo 
González, 

asesor 
comercial de 

la empresa.

destaca artefactos solares
Agricultural Business 

A gricultural Business, del Grupo Tracto Agro Vial, 
destacó los artefactos a energía solar. Son produc-

tos de refrigeración, iluminación y bombeo de agua.
Osvaldo González, asesor comercial de la empresa, des-
tacó entre los equipos a energía solar a los termocale-
fones, heladeras, freezers, sistema de bombeo de agua 
de 2.200 litros hasta 12.000 litros horas. “Tenemos con-
servadoras solares y estamos con la línea de iluminación con 
reflectores y alumbrados para zonas donde no hay energía 
eléctrica”, explicó.

Mencionó que la demanda por este 
tipo de equipos es constante, ya que 
el costo beneficio de los equipos a 
energía solar compensa ampliamen-
te la inversión. “Nosotros brindamos 
el servicio desde la orientación sobre la 
función de los artefactos. Tenemos los 
mejores técnicos para realizar la insta-
lación, hacemos el seguimientos a to-
dos los sistema de energía solar”, dijo.
Además de lo mencionado, Agricul-
tural Business ofrece las motocar-
gadoras, cortacésped y desmale-
zadoras de la marca Roland y otros 
productos.

de Jacto y Baldan
Agro Dyck con propuestas 

A gro Dyck, con más de una década  de experiencia 
con maquinarias y servicios, presentó propuestas 

de Jacto y Baldan. Esta firma es subdistribuidora de ma-
quinarias e implementos distribuidos por Agro Altona 
destaca como fortaleza el servicio posventa y la repara-
ción de maquinarias agrícolas, según Melvin Dyck, pro-
pietario de la empresa.
El directivo resaltó que durante la jornada ofrecieron las 
maquinas disponibles, porque no cuentan con mucha ofer-
ta en esta pandemia. No obstante, expuso pulverizadores a 
cañón Jacto, muy utilizado en la región para las pulveriza-

ciones en pasturas y contra langostas, 
una plaga que aparece en el Chaco. 
También estuvo expuesto el pulve-
rizador Condor Pez de Jacto, muy 
versátil con bajo costo de manteni-
miento, con barra, una mejor opción 
de bajo costo para lograr uniformi-
dad y rendimiento operativo en las 
aplicaciones con las opciones de ba-
rras de 12 o 14 metros.
Valoró la oportunidad que permitió 
esta jornada presencial para que los 
productores puedan reanudar sus 
contactos con las diferentes empre-
sas y volver a abrir sus mercados. 
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PLA de John Deere

Automaq destacó los pulverizadores

A utomaq se hizo presente con John Dheere. En la 
oportunidad mostró la  amplia gama de maquinarias 

John Deere. Destacó como lanzamiento el pulverizador 
PLA, que actualmente es una marca de John Deere.
Rubén Ortiz, responsable de marketing de Automaq, 
destacó como lanzamiento los pulverizadores PLA que 
tuvieron destaque en estática y dinámica.  “Con esta má-
quina Automaq y John Deere amplian las opciones para los 

productores”, resaltó.
Durante la dinámica fue demostra-
do el pulverizador PLA de arrastre. 
“PLA  es una marca número uno en Ar-
gentina, John Deere la adquirió para 
ofrecer como opción válida y ahora es 
lanzada en el el Chaco”. Dijo.
Ortiz comentó que Automaq cuen-
ta con dos sucursales en el Chaco, 
en Filadelfia y Loma Plata, ambas 
cuentan con talleres propios, desde 
donde abarca todo el Chaco con la 
asistencia posventa.

Rubén Ortiz, 
responsable 

de marketing 
de Automaq.

Rodney 
Giesbrecht , 
responsable 

de la Sucursal 
Loma Plata 

de DLS.

Massey Ferguson

DLS con tractores y pulverizadores 

L a empresa De La Sobera Hermanos (DLS) no pudo 
estar ausente en la jornada de maquinarias en Pio-

neros y llevó los tractores y pulverizadores Massey Fer-
guson.
Rodney Giesbrecht , responsable de la Sucursal Loma 
Plata de la empresa De La Sobera Hermanos, expresó 
satisfacción por el evento que permitió mostrar los trac-
tores  y el nuevo pulverizador 9335.
“Las oportunidades son muy buenas, los precios de los com-
modities están altos, además aumentó el precio de la carne. 

Hay buena demanda, estamos con pro-
yecciones de ventas  optimistas hasta 
el 2022 por los buenos precios de los 
granos y la carne”, dijo.
Mencionó que la empresa ofrece 
una posventa eficiente con repues-
tos y servicios en constante evo-
lución. También destacó los planes 
de financiación que ofrece DLS con 
financiación propia, con los bancos 
y para la región Occidental con las 
cooperativas con tasas muy favora-
bles para los clientes.

NOTA DE TAPA
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Santiago Peña, 
gerente de 

maquinarias 
para toda 
la región 

chaqueña de 
Tracto Agro 

Vial.

con propuestas múltiples
Tracto Agro vial 

T racto Agro Vial impuso su presencia en la Jornada 
de Máquinas en Pioneros con amplio stand y diver-

sas propuestas para la agricultura, ganadería y otras ac-
tividades en la región Occidental. Durante la dinámica 
también demostró maquinarias e implementos para di-
versas actividades.
Entre las marcas destacadas en estática estuvieron  la 
forrajeras de JF, tractores Lovol desde 25 Hp a 130 Hp, 
equipos de pulverización de la marca Metalfor de Ar-
gentina, sistema embolsado de forrajes de la marca Ri-
chiger, plantadoras de precisión de Baldan, tecnología 
de precisión  y varias otras.
Santiago Peña, gerente de maquinarias para toda la re-
gión chaqueña de Tracto Agro Vial, resaltó la fuerte 
apuesta de la empresa por esta región que se consolida 
con su ganadería y avanza con la agricultura. “Ofrecemos 
una amplia gama de maquinarias e implementos con tecno-
logía de punta  para ambos rubros, además Tracto Agro Vial 

ofrece financiamiento propio y  a través 
de los bancos de plaza”, destacó.
Para la ganadería destacó la línea de 
mixer Montecor y Tatoma, los equipos 
de enfardado de Mascar de España y 
Yomel de Argentina, además de cose-
chadora, vagones forrajeros y otros.
Durante la dinámica mostró tracto-
res Lovol, pulverizadores Metalfor, 
cosechadora, picadora de forraje 
y vagón forrajero de JF, mixer con 
Montecor y para movimiento de 
suelo los implementos de la marca 
Baldan.
Peña explicó que la empresa ga-
rantiza un eficiente servicio de 
posventa a través de la sucursal en 
Loma Plata y Filadelfia, que están a 
disposición de los clientes durante 
los 7 días de la semana ,durante las 
24 horas. “El campo no para y nuestro 
equipo de posventa  tampoco puede 
parar, se coordina la asistencia a través 
de una llamada telefónica y ofrecemos 
asistencia en el campo”.
Destacó que para seguir acompa-
ñando el crecimiento de esta región 
del país, que sigue prometiendo mu-
cho, Tracto Agro vial tiene  previsto 
la instalación de otra sucursal en 
Carmelo Peralta.

Agrotec. H. Petersen. Setac.
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construcción de John Deere
KUROSU & CIA. con la línea de 

K UROSU & CIA., representante exclusivo para la lí-
nea de construcción y forestal John Deere, parti-

cipó en la Demostración de Maquinarias organizada y 
realizada en el predio de la Expo Pioneros el pasado 3 
de setiembre.
Mario Benítez - Jefe de Ventas de KUROSU & CIA., des-
tacó la relevancia del mercado chaqueño, por su gran 
crecimiento e innovación, por ello KUROSU & CIA. pone 
a disposición los equipos más modernos.
Durante la jornada presentaron tres tipos de equipos, de 
las distintas gamas que dispone de la línea construcción, 
entre las que se destacaron: La Retroexcavadora 310L 
con cabina cerrada que viene con un cucharon de 1 m3,  
balde de 30” y profundidad de excavación de 4,23 me-
tros y la Pala Cargadora 524K-II que cuenta con un cu-
charón de 1,2 m3, el innovador sistema de refrigeración 
Quad-Cool, exclusivo de John Deere e ideal para realizar 
trabajos en el Chaco, por tener un ventilador hidráulico 
reversible, que permite mayor productividad. Ambos 
equipos con el sistema de monitoreo JDLink™ que per-
mite controlar las máquinas, la ubicación, seguimiento 
del consumo de combustible y el tiempo de trabajo en 

vacío entre otros beneficios exclusi-
vos de este sistema.
Otro equipo exhibido y que generó 
gran atracción, ha sido la Minicar-
gadora con accesorios, la demostra-
ción en el stand fue con el modelo 
320G con cabina abierta y sus dis-
tintos tipos de implementos como 
el cucharón, las perforadoras con 
diferentes tipos de brocas, además 
de zanjadora y levanta fardos.
Benítez destacó que los interesados 
pueden obtener financiamiento con 
excelentes condiciones, gracias a las 
alianzas con las tres Cooperativas 
de producción del Chaco: Chortit-
zer, Neuland y Fernheim. Además 
de las distintas entidades bancarias 
que trabajan en la región, además 
del financiamiento propio de la fá-
brica John Deere Financial, que se 
acomoda a los distintos plazos y ca-
pacidades que tienen los clientes, 
que van hasta 60 meses a tasas muy 
promocionales.
Benitez resaltó que KUROSU & CIA. 
apuesta mucho al mercado chaque-
ño y hoy día la receptividad hacia los 
equipos de la marca John Deere es 
muy grande. “Hoy las máquinas John 
Deere participan activamente en la 
construcción de importantes rutas del 
Chaco y también en las actividades 
agropecuarias, como la construcción 
de silos trincheras”, resaltó.

Mario Benítez, 
Jefe de

Ventas de
KUROSU & CIA.

NOTA DE TAPA
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Iván Acosta, gerente de la sucursal 
de Tape Ruvichá para Loma Plata.

agrícolas y viales
Rieder & Cía. con máquinas

R ieder y Cía. se presentó en la demostración de Pio-
neros con varias de las marcas que representa, los 

robustos Mahindra y Renault entre los vehículos y sus 
máquinas que se destacaron como los tractores agríco-
las Valtra y las máquinas viales SDLG.
Rodrigo Romero, jefe de la sucursal de Rieder en Loma 
Plata, destacó los tractores Valtra ya conocidos en la re-
gión Chaqueña. “Son tractores desde 80 HP a 375 HP. La 
marca es bastante conocida en la región y muy bien aceptadas 
por ello las maquinas expuestas ya estaban vendidas”, dijo.
Como novedad destacó que las maquinas SDLG perte-
neciente al grupo Volvo tiene un gran portafolio de pala 
cargadoras de distintos metros cúbicos y capacidades 
de cargas que se adaptan a las necesidades y exigencias 

del mercado, mencionó también que este mes de sep-
tiembre llegarán más unidades a Rieder & Cía.
Por otro lado, la motoniveladora SDLG fue puesta a 
prueba durante la dinámica de Pioneros destacando 
la fuerza de empuje y la fuerza de penetración de la 
hoja en el suelo, esto es posible debido a una excelente 
distribución de peso de la máquina. Está equipada con 
un sistema de giro de dos cilindros que es exclusivo de 
SDLG, ya que es un sistema patentado por el grupo Vol-
vo. Este sistema proporciona alto torque de giro, lo que 
permite girar la hoja en condiciones de plena carga esto 
equivale a una excelente respuesta para el sector de la 
construcción.
El desarrollo de las motoniveladoras SDLG se benefició 
de la transferencia de tecnología y experiencia de más de 
100 años en el desarrollo de motoniveladoras de Volvo. 
Aunque el proyecto trae algunas características de Volvo, 
todo su desarrollo fue basado en las necesidades de los 
clientes SDLG, que desean un producto robusto y produc-
tivo a un excelente costo-beneficio para los clientes.
Rieder cuenta con una sucursal en la región Chaqueña 
ubicada en Loma Plata y a lo largo del país con sucursa-
les en Ciudad del Este, Katuete, Santa Rita, Encarnación 
y Asunción donde ofrece camiones, maquinarias agríco-
las, viales, y por supuesto para el sector automotriz está 
con sus marcas Volvo, Renault y Mahindra, todos con 
planes de financiación excelentes a través del entieda-
des bancarias o financiación propia.
Comunícate con Rieder & Cía. al 0971214114 para sa-
ber más sobre sus productos y promociones.

para el agro y la ganadería
Tape Ruvicha con máquinas

T ape Ruvicha se presentó en la jornada de maquina-
rias de Pioneros con tractores e implementos para 

la agricultura y ganadería de la marca New Holland. Iván 
Acosta, gerente de la sucursal de Tape Ruvichá para 
Loma Plata, destacó los tractores de la serie TL, de 90 y 
100 Hp y la línea roja de New Holland, dichos tractores 
son ideales para el manejo de implementos de produc-
ción de forrajes.
El tractor New Holland exhibido durante la feria fue el 
modelo de la Serie T7 de 145 Hp, la misma viene predis-
puesto para trabajar con sistema de piloto automático. 
Los tractores de la línea TL son de mediano porte, senci-
llos, con reversor mecánico y también electro hidráulico 
para el mejor rendimiento del tractor.

LA LÍNEA ROJA PARA GANADERÍA
La línea roja de New Holland comprende las máquinas 
e implementos orientadas a la producción ganadera. 
Estos fueron la novedad  en el stand de Tape Ruvicha 
y también en la dinámica. Dispone de rastrillos, cega-

doras, enfardadoras e hilos y mallas para el enfardado. 
“Ofrecemos una amplia gama para la producción heno y fo-
rraje” destacó. 
Mencionó que la empresa cuenta con financiamientos 
propios, con los bancos de plaza y las cooperativas del 
Chaco.
Tape Ruvicha asegura desde la sucursal de Loma Pla-
ta el servicio posventa para la región chaqueña, donde 
cuenta con técnicos especializados, taller y depósitos de 
repuestos.

Rodrigo Romero, jefe de la 
sucursal de Rieder en Loma Plata.
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Ing. Agr. Araceli Maria 
Benavente Morinigo
Campo Agropecuario Multimedia.
arabenavente01@gmail.com

Forraje verde 
hidropónico
E l forraje verde hidropónico es el resultado del 

proceso de germinación de granos de cereales o 
leguminosas (maíz, sorgo, cebada, trigo, alfalfa, 

etc.) sobre bandejas o bien se produce en el suelo o piso 
de cemento de tiro del invernadero.
Se realiza durante un periodo de 7 a 14 días, captando la 

energía del sol y asimilando los mi-
nerales de la solución nutritiva.
Hay que recordar que para la pro-
ducción de Forraje Verde Hidropó-
nico no se utiliza ningún sustrato, 
solamente semilla forrajera, bande-
ja forrajera, una solución nutritiva 
adecuada para la producción del fo-
rraje y agua.
El grano germinado alcanza una al-
tura promedio de 25 centímetros; 
el animal consume desde la parte 
aérea formada por el tallo y las hojas 
verdes hasta los restos de semilla y 
la raíz.
Este procedimiento permite la pro-
ducción intensiva de forraje fresco 
para animales de trabajo o engorde 
(ya sean vacas, caballos, cerdos, co-
nejos, gallinas, etc.), que maximiza el 
aprovechamiento de espacio y de re-
cursos, con muy buenos resultados.

CONDICIONES AMBIENTALES 
PARA LA PRODUCCIÓN 
DE FORRAJE VERDE 
HIDROPÓNICO
El éxito de un sistema de produc-
ción de Forraje Verde Hidropónico 
(FVH), está basado en cuidar cada 
uno de los detalles de la técnica.
Es muy común que se presenten 
contaminaciones por hongos, sobre 
todo cuando las temperaturas son 
muy elevadas y la circulación del 
aire es deficiente o cuando los rie-
gos son muy exagerados.
Es por eso que el éxito de nuestro 
cultivo de Forraje Verde Hidropó-
nico radica en el control de las si-
guientes 4 variables: Luminosidad, 
temperatura, humedad (riego y hu-
medad relativa) y aireación.

VENTAJAS DEL FORRAJE 
VERDE HIDROPÓNICO: 
Las ventajas del FVH son: 
Producción rápida y segura, sumi-
nistro constante durante todos los 
días del año, alto rendimiento por 
unidad de superficie, forraje de alto 
valor nutritivo, alta palatabilidad y 
limpieza, alimentación de distintas 
especies de animales, utilización de 

NOTA TÉCNICA
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pequeñas áreas, entre otras. La técnica del FVH emplea 
menos de 2 litros de agua para producir 1 kg de forraje, 
lo que equivale a 8 litros de agua para promover 1 kg de 
materia seca de FVH (considerando un 25% de materia 
seca del FVH), cantidad notablemente menor a los 635, 
521, 505, 372 y 271 litros de agua/kg de materia seca de 
la avena, cebada, trigo, maíz y sorgo, respectivamente, 
sembrados a campo abierto, se evitan alteraciones di-
gestivas, menor incidencia de enfermedades, aumento 
de fertilidad, aumento de la producción de leche etc. 
La germinación se inicia desde el momento en que se so-
mete a la semilla a imbibición o hidratación a través del 
riego. Una vez que han aparecido las raicillas y las pri-
meras hojas, la planta está capacitada para obtener los 
nutrientes del medio externo y demás elementos para 
fabricar su propio alimento (fotosíntesis), motivo por el 
cual se debe exponer a condiciones óptimas de lumino-
sidad, oxigenación y nutrición. 
El invernadero o bien el lugar en donde se instalará el 
FVH deberá construirse de acuerdo con la cantidad de 
forraje que se quiera producir diariamente, dejando 

siempre un margen de seguridad. 
Se sabe que en 1 metro cuadrado 
es suficiente para producir 352 Kg 
aproximadamente de peso húmedo 
por día de forraje. (este valor co-
rresponde a la producción en con-
diciones de humedad y temperatura 
estables), y sí se desea maximizar la 
producción y espacio, utilizar racks 
o anaqueles de 5 niveles si se va a 
producir con bandejas. 
En cuanto al riego hay varios siste-
mas de riego recomendados para la 
producción de Forraje Verde Hidro-
pónico: por gravedad, por microas-
persión y por nebulización.
Los sistemas de riego por microas-
persión y nebulizado son de los que 
han dado mejores resultados; por-
que a diferencia de otros sistemas el 
riego es proporcional.
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JORNADA TRIGUERA 
CARGADA DE NOVEDADES 
PARA EL PRODUCTOR

Nuevas variedades y 
mejores perspectivas 
para el trigo

próxima campaña dando destaque 
a las variedades de dos empresas 
obtentoras, Biotrigo Genética y 
Capeco-IPTA, que en esta ocasión 
presentaron opciones interesan-
tes para el productor. Los mate-
riales poseen características más 
competitivas respecto a zafras an-

P ese a las heladas y otros 
desafíos propios del rubro, 
los agricultores continúan 

imprimiendo esfuerzos en la pro-
ducción del trigo ya que después 
de todo se trata de un cultivo ren-
table, cuya performance depen-
de mucho del conocimiento y las 
herramientas utilizadas a lo largo 
del proceso para sacarle el máxi-
mo provecho a la inversión inicial 
y los recursos de la finca. La Coo-
perativa La Paz –consciente de las 
necesidades de los asociados– rea-
lizó su jornada de trigo anual en el 
distrito de La Paz, departamento 
de Itapúa, enfocada a mostrar las 
nuevas propuestas con miras a la 

La Cooperativa La Paz Agrícola Limitada or-
ganizó una jornada de campo el pasado 3 de 
setiembre con el objetivo de dar a conocer las 
nuevas variedades de trigo de cara a la próxi-
ma campaña. Los materiales destacan por su 
capacidad de adaptación y potencial de rendi-
miento, así como también por la notable cali-
dad industrial, una característica muy solicita-
da actualmente.



69

La fertilización de la parcela y los 
tratamientos corrieron por cuenta 
de la empresa Tecnomyl, cuyos téc-
nicos trabajaron de cerca con los 
responsables de la cooperativa or-
ganizadora.
El Ing. Rubén Aquino, técnico de la 
Cooperativa La Paz, manifestó que 
entre los dos obtentores se presen-
taron unas ocho variedades. Por la 
situación de pandemia se organi-
zaron para recibir  por grupos a los 
productores las cuatro zonas del 
área de influencia de la Cooperativa 
La Paz para evitar aglomeraciones.
Comentó que las heladas dañaron 
mucho las parcelas, no obstante 
esta cooperativa apuesta por seguir 
fomentando este rubro agrícola, a la 
cual también agrega valor a  través 
de su molino harinero.

Ing. Rubén 
Aquino, 

técnico de la 
Cooperativa La 

Paz.

teriores, con un óptimo perfil sanitario y un paquete 
tecnológico que asegura buenos resultados y alta ca-
lidad industrial. 

tratamiento del cultivo
Buscando un mejor 

L a empresa nacional Tecnomyl se encargó de la fertili-
zación y el tratamiento de las parcelas demostrativas 

en el campo de la Cooperativa La Paz Limitada. El Ingenie-
ro agrónomo Walter Scholler, asesor comercial de la em-
presa, habló sobre las soluciones utilizadas en las parcelas 
demostrativas. Los mismos abarcaron fertilizantes de la 
línea  Macromix, como también aplicaciones de insectici-
das y fungicidas. Se destacaron 2 aplicaciones en mezcla: 
Prosoy Trio 500 cc (fungicida) + Litus TM 500 cc (protec-
tor) + Dagger 200 cc. (insecticida), utilizando un caudal de 

150 litros por hectárea aproximada-
mente.
Las aplicaciones en el campo demos-
trativo se realizaron con el acompa-
ñamiento de técnicos de la coopera-
tiva, cuidando de forma minuciosa 
los criterios a observar en el uso de 
los productos.  
Tecnomyl pone un especial énfasis 
en el proceso de elaboración de los 
defensivos agrícolas. En dicho seg-
mento es en donde muestra su prin-
cipal diferencial, apuntando hacia 
una agricultura más sustentable y 
amigable con el ambiente y el ser hu-
mano. Esto beneficia por extensión 
a toda la sociedad, con énfasis en las 
comunidades rurales, asegurando a 
la vez los mayores beneficios para el 
agricultor de Paraguay.
Desde esta filosofía, la compañía rea-
liza un aporte diferenciado a la indus-
tria nacional, al priorizar la calidad y 
la eficiencia en la entrega de cada 
producto. “El agricultor puede sentirse 
seguro al utilizar las soluciones de Tec-
nomyl ya que las mismas, sumadas al 
acompañamiento técnico de nuestro 
equipo de profesionales, brindan la me-
jor posibilidad de alcanzar el éxito en la 
cosecha”, manifestó Scholler.

Ing. Agr. Walter 
Scholler, asesor 
comercial de la 

empresa.
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adaptadas a la región
Capeco presenta variedades 

D urante la jornada Capeco- IPTA exhibió el poten-
cial de algunas variedades nacionales que se adap-

tan de excelente manera a la región. Alfonso Guerreros, 
técnico Capeco, resaltó los atributos de los siguientes 
materiales: Itapúa 85 (tipo pan superior), rústico y de 
buen rendimiento capaz de adaptarse a suelos de baja 
fertilidad sin necesariamente sacrificar productividad; 

Itapúa 90, trigo mejorador recomen-
dado para la región Sur (Alto Paraná, 
Itapúa, Caaguazú, Misiones), con re-
sistencia al complejo de enfermeda-
des y deja buen aporte de rastrojo 
al suelo; Itapúa 95, adaptada a las 
temperaturas moderadas a altas y 
con alto potencial de rendimiento; 
y Canindé 31, trigo mejorador resis-
tente a sequías y de excelente cali-
dad panadera.

Genética
Biotrigo 

B iotrigo apuesta al mejoramiento genético y cons-
tantemente va agregando a su portfolio nuevos 

materiales para ofrecer al mercado una oferta robusta 
y completa. De acuerdo con el Ing. Agr. Pericles Santa-
cruz, representante técnico de Brava Tecnología, este 
año la novedad es el lanzamiento del TBIO Ponteiro, 
de ciclo medio tardío, con alto nivel de resistencia a las 
principales enfermedades del cultivo y elevado techo 
productivo. Asimismo, otras variedades igualmente re-

comendadas para la región son: el TBIO Audaz, uno de 
los trigos de mayor calidad industrial y gran aceptación 
en nuestro mercado por sus características competiti-
vas; y TBIO Sonic, trigo mejorador de ciclo súper pre-
coz con un buen perfil sanitario y tolerancia a áreas de 
baja inversión o con menor fertilidad. 
El profesional además se refirió al TBIO Energix 201, ex-
clusivo para la producción de pre-secados y ensilaje. Se 
trata de una excelente opción para bovinos de carne, con-
finados, vacas en pre y posparto y vacas en periodo de lac-
tación porque enriquece la dieta en energía y proteínas, 
algo que se asocia a la alta digestibilidad de nutrientes 
elevando la eficiencia productiva de los animales.

Alfonso 
Guerreros, 

técnico 
Capeco.
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MAÍZ

MERCADO

SOJA

Mejor producción para 
USA en menos área

Perspectivas de 
mayor producción

Cotizaciones en Chicago (29-09-21)
Soja TrigoMaíz

Nov-21 471

Ene-22 474

Mar-22 476

Mes US$/Ton

Dic-21 260

Mar-22 284

May-22 266

Mes US$/Ton

Dic-21 212

Mar-22 215

May-22 217

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.

CAMPAÑA 2021/2022
El USDA estimó la producción mundial de 
maíz en 1197,77 millones de toneladas, por 
encima de los 1186,12 millones de agosto. 
Las existencias finales fueron proyectadas 
en 297,63 millones de toneladas, frente a los 
284,63 millones del informe anterior y de los 
286,01 millones previstos por los privados.
Para Estados Unidos el elevó de 37,51 a 37,76 
millones de hectáreas la superficie sembra-
da y de 34,20 a 34,44 millones de hectáreas 
el área que llegará a la cosecha. En cuanto al 
rinde promedio nacional, fue elevado por el 
organismo de 109,59 a 110,66 quintales por 
hectárea, por encima de los 110,34 quintales 
calculados por los operadores. En función de 
estas modificaciones respecto de los datos 
de agosto, el USDA proyectó el volumen de la 
cosecha en 380,93 millones de toneladas, por 
encima de los 374,68 millones del trabajo pre-

CAMPAÑA 2021/2022
El USDA estimó la producción 
mundial de soja en 384,42 mi-
llones de toneladas, por encima 
de los 383,63 millones de agos-
to. Las existencias finales fueron 
proyectadas en 98,89 millones 
de toneladas, frente a los 96,15 
millones del informe anterior y 
de los 96,89 millones previstos 
por los privados.
Para Estados Unidos, el USDA 
redujo las cifras de área sembra-
da y superficie que llegará a la 
cosecha, de 35,45 a 35,29 y de 
35,09 a 34,96 millones de hectá-
reas. Sin embargo, elevó el rinde 
promedio nacional de 33,63 a 
34,03 quintales por hectárea. 
Con todas estas modificaciones, 
el organismo proyectó la cose-

cha en 119,04 millones de tone-
ladas, por encima de los 118,08 
millones de agosto y casi en línea 
con los 119,12 millones espera-
dos por el mercado.
Asimismo, el USDA proyectó las 
existencias finales en 5,04 millo-
nes de toneladas, por encima de 
los 4,21 millones del mes pasado
En cuanto a la oferta de Sudamé-
rica, la producción de Brasil fue 
sostenida en 144 millones de 
toneladas y sus ventas externas, 
en 93 millones.
Para la Argentina prevé una co-
secha de 52 millones de tonela-
das y una exportación de 6,35 
millones de toneladas
Las importaciones chinas también 
fueron sostenidas sin variantes, 
en 101 millones de toneladas.
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TRIGO

cedente y de los 379,54 millones calcula-
dos en promedio por los privados.
Asimismo, elevó el uso forrajero de 
142,88 a 144,79 millones de toneladas y 
el uso total, de 311,16 a 313,07 millones, 
con el volumen destinado a la industria 
del etanol sin cambios, en 132,09 millo-
nes de toneladas. Las exportaciones tam-
bién fueron previstas en alza, de 60,96 
a 62,87 millones. Las existencias finales 
fueron estimadas en 35,77 millones de 
toneladas, superiores a los 31,56 millo-
nes calculados el mes pasado 
La cosecha de Brasil fue sostenida por el 
USDA en 118 millones de toneladas, al 
igual que las ventas externas, en 43 millo-
nes de toneladas.
Para la Argentina el USDA elevó su ex-
pectativa de cosecha de 51 a 53 millones 
de toneladas y el cálculo de las exporta-
ciones, de 36 a 38 millones de toneladas.
En cuanto a las importaciones de China, 
fueron sostenidas en 26 millones de to-
neladas.

CAMPAÑA 2021/2022
El USDA estimó la producción mun-
dial de trigo en 780,28 millones de 
toneladas, por encima de los 776,91 
millones de agosto. Las existen-
cias finales fueron proyectadas en 
283,22 millones de toneladas, fren-
te a los 279,06 millones del informe 
anterior
Para Estados Unidos, el USDA man-
tuvo en 46,18 millones de toneladas 
su estimación sobre el volumen de la 
cosecha total, calculó las existencias 
finales en 16,73 millones de tonela-
das, por debajo de los 17,05 millones 
de agosto. 
Asimismo, el organismo oficial es-
tadounidense mantuvo la produc-
ción y las exportaciones de Rusia en 
72,50 y en 35 millones de toneladas.
Tampoco hubo cambios para Ucra-

Se fortalecen las reservas

L a dinámica en la comercialización de maqui-
narias agrícolas es optimista. La demanda 

es constante y las proyecciones son alentado-
ras, incluso para el próximo año.
Al cierre del noveno mes de 2021 se vendieron 
1.507 tractores, 265 cosechadoras y 82 pulve-
rizadores según los datos Cámara de Automo-
tores y Maquinarias (Cadam).
En cuanto a la preferencia por las marcas, en 
tractores, John Deere lidera el mercado con el 
45% de las ventas. El segundo lugar mantiene 
Massey Ferguson con el 16% de las preferen-
cias y en tercer puesto está New Holland con el 
13% de las ventas.
En cosechadoras John Deere encabeza las 
preferencias con el 38% del mercado, le sigue 

New Holland con el 35% de las ventas y Case IH 
mantiene el tercer puesto con el 14% de las 
ventas.
En pulverizadoras, Jacto se mantiene al frente 
con el 35% del mercado, se queda en segun-
do lugar John Deere con el 26% de las ventas 
y queda en tercer puesto New Holland con el 
11% del mercado.
La mejora en la cotización de los granos en el 
mercado internacional sería el principal factor 
que dinamiza las ventas de maquinarias agríco-
las. La demanda está superando a la oferta, se-
gún los dealer locales, ya que la pandemia dejó 
consecuencias en las previsiones de ventas y la 
producción de estas herramientas para la pro-
ducción de alimentos.

Máquinas: ventas dinámicas

Cosechadoras
John Deere 102
New Holland 93
Case 38
Massey Ferguson 18
CLAAS 14

Total 265

Pulverizadores
Jacto 29
John Deere 22
New Holland 9
Kuhn 8
Massey Ferguson 7
Case 6
Valtra 1

Total 82

Máquinas vendidas
Hasta Setiembre-2021
Tractores
John Deere 683
Massey Ferguson 253
New Holland 201
Valtra 162
Case 110
LS 58
Lovol 23
Yto 17

Total 1.507

Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

nia, con la cosecha en 33 millones de 
toneladas y las ventas externas, en 
23,50 millones.
Para Canadá la cosecha fue ajustada 
de 24 a 23 millones de toneladas y 
las exportaciones, de 17,50 a 17 mi-
llones.
Así para Unión Europea la cosecha 
fue elevada de 138,60 a 139 millo-
nes de toneladas, mientras que las 
exportaciones y las importaciones 
fueron proyectadas sin cambios, en 
35 y en 5,40 millones.
La producción de Australia fue ele-
vada de 30 a 31,50 millones de tone-
ladas y sus exportaciones, de 22 a 23 
millones.
Para la Argentina la producción fue 
reducida de 20,50 a 20 millones de 
toneladas, pero las ventas externas 
fueron sostenidas en 13,50 millones.
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Sem Agro invita 
a apostar por 
cultivo de trigo 

Sem Agro S.A. realizó su ya tradicional “Día de campo de Trigo” en 
su parcela demostrativa ubicada en la localidad de J. Eulogio Estiga-
rribia, Caaguazú. Fue el 25 de agosto, en forma presencial, atendiendo 
todos	los	protocolos	sanitarios.	La	semillera	anfitriona	presentó	14	varie-
dades de trigo. La fertilización estuvo a cargo de Agrofértil y los trata-
mientos realizó Agrotec.

P or mucho tiempo el cultivo de trigo fue consi-
derado como un rubro que ofrecía al agricultor 
márgenes algo ajustados en cuanto a la relación 

costo/beneficio. Si bien en parte las estadísticas de los 
últimos años hablan de un escenario general desafiante 
debido a la constante variación en el área de siembra, 
la firma Sem Agro S.A., a través de sus jornadas de tri-

go anuales, se encarga de mostrar 
el potencial existente incentivando 
la apuesta por este cultivo basado 
en resultados favorables obtenidos 
en su campo experimental. Por su 
lado, las empresas obtentoras y de 
insumos agrícolas que participan 
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en el evento hacen hincapié en un factor determinante 
para el éxito de la producción, la “correcta elección de los 
materiales”, aspecto que campaña tras campaña se vuel-
ve en gran medida más factible gracias al desarrollo de 
variedades con características mejor adaptadas a las ne-
cesidades del productor en las diferentes zonas del país. 
El Ing. Agr. Ramón López, asesor técnico de Sem Agro, 
se mostró bastante satisfecho con la concurrencia de 
público, ya que el objetivo del día de campo es llegar a 
la mayor cantidad de productores, transmitirles conoci-
mientos y ofrecerles una plataforma de negocios confia-
ble donde puedan interactuar con los profesionales y al 
mismo tiempo apreciar en primera persona las ventajas 
competitivas de ciertos materiales. “Estamos presentan-
do 14 variedades comerciales, de 4 empresas obtentoras y 
sembradas en dos épocas: el 8 de marzo y 21 de mayo. Tam-
bién participaron otras empresas importantes que nos están 
apoyando en lo referente a manejo de plagas y enfermeda-
des y fertilización”, sostuvo. Tanto las nuevas variedades 
como las que actualmente se encuentran en producción 
destacan por la tecnología aplicada en su desarrollo, la 
cual otorga un rendimiento superior y en casos específi-
cos, son de doble propósito, es decir, destinado al consu-
mo animal y producción industrial de alta calidad. De las 

variedades del Instituto Paraguayo 
de Tecnología Agraria (IPTA), López 
resaltó a dos que son multiplicadas 
por las semillería, Itapúa 90 y Canin-
de 31, ambos trigos mejoradores, de 
buena capacidad productiva, exce-
lente calidad industrial y tolerancia 
a las enfermedades. Al referirse a 
Biotrigo el ingeniero mencionó los 
atributos de Ponteiro (tipo pan) y 
Aton (tipo mejorador), ambas varie-
dades de óptimo perfil sanitario y 
alto potencial de rendimiento.
De acuerdo con el técnico, el trigo 
debe ser sembrado en un suelo co-
rregido dado que el mismo presenta 
susceptibilidad al aluminio en sue-
los con fertilidad media a buena. La 
principal recomendación es sem-
brar en la época adecuada utilizan-
do materiales adaptados a la zona, 
con un buen paquete tecnológico; 
realizar las aplicaciones de fungi-
cidas en base a las características 
puntuales de cada variedad y según 
así lo requiera el cultivo; y por últi-
mo, sembrar en área de rotación (un 
lugar donde anteriormente no fue 
implantado el cultivo de trigo).

IPTA – CAPECO- INBIO
En la primera estación el técnico, Al-
fonso Guerreros, habló de algunas 
variedades expuestas en la jornada 
por IPTA – CAPECO -INBIO , entre 
ellas: Itapúa 85, uno de los trigos más 
rústicos (tipo pan superior) que deja 
buen rastrojo y buen rendimiento, 
sin la necesidad de pulverización 
contra mancha foliar antes que sal-
ga la espiga en caso que el área de 
siembra no haya estado ocu-

Ing. Agr. Ramón López, 
asesor técnico de Sem Agro.

Alfonso 
Guerreros.
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pado previamente por otro cultivo de trigo; Itapúa 90, 
resistente a brusone, trigo mejorador de ciclo 110 a 115 
días, de muy buena productividad; Itapúa 95, resistente 
a mancha foliar, no es necesario pulverizar solamente al 
momento de la formación de espigas; y Canindé 31, tri-
go mejorador resistente a sequías y de excelente calidad 
panadera. Todas estas variedades responden a las nece-
sidades del productor y muestran una gran capacidad de 
adaptación a diferentes zonas del país. 
En cuanto al manejo, la fertilización base se debe reali-
zar de acuerdo a un análisis de suelo. No sembrar muy 
temprano estas variedades –principalmente en la zona 
de J. Eulogio Estigarribia y la región Norte– porque son 
de ciclo corto y pueden verse afectadas por heladas. “Es 
momento de empezar a producir nuestro propio trigo para 
consumo interno y no solo pensando en las exportaciones”, 
expresó Guerrero. 

BIOTRIGO GENÉTICA 
En su parcela el Ing. Agr. Pericles Santacruz, represen-
tante técnico de Brava Tecnología, explicó los atributos 
más resaltantes de las variedades que ofrece al mercado 

la empresa brasileña Biotrigo Gené-
tica. Como principal novedad figura 
el lanzamiento del TBIO Ponteiro 
(de ciclo medio tardío), considerada 
la mejor opción para apertura de 
siembra con destaque por su óptimo 
nivel de adaptación, tolerancia a la 
sequía (aluminio tóxico) y alta resis-
tencia a las enfermedades. 
De igual manera el profesional hizo 
referencia al TBIO Audaz ya posi-
cionado en nuestro mercado, la va-
riedad de ciclo precoz más completa 
del portfolio que presenta tipo de 
planta y potencial productivo simi-
lar a su padre TBIO Toruk. Entre sus 
características podemos mencionar 
la excelente sanidad de hoja, con óp-
timo nivel de resistencia al comple-
jo de manchas foliares, bacteriosis 
y mosaico del trigo. También posee 
una marcada resistencia a brusone 
de espiga y giberela, y es receptivo 
al uso de tecnología, fertilidad y ma-
nejo. 
Pericles además habló del TBIO So-
nic, de ciclo súper precoz y calidad 
industrial de trigo mejorador, con 
gran potencial productivo; dado su 
elevado vigor de planta, tolera áreas 
de baja inversión o con menor ferti-
lidad. Y finalmente brindó detalles 
del TBIO Energix 201, orientado a 
satisfacer la demanda de produc-
ción de pre-secados y ensilajes con 
calidad nutricional, permitiendo su 
elaboración y conservación durante 
el invierno para ser ofrecidos en las 
épocas del año con mayor escasez. 
Es una excelente alternativa 



77

1,00 1 PAG. SEMAGRO

Ruta 7 Km. 216
Dr. J. E. Estigarribia

Tel.: (0528) 222 740
Fax: (0528) 222 870



78 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Septiembre 2021 www.campoagropecuario.com.py

JORNADA DE CAMPO

para bovinos de carne, confinados, novillos, vacas en pre 
y posparto y vacas en lactación ya que enriquece la dieta 
en proteínas y energía asociada a la alta digestibilidad, 
aumentando la eficiencia productiva y generando más 
ingresos para el productor.

AGROTEC CON TRATAMIENTOS 
Agrotec nuevamente se encargó del tratamiento de la 
parcela. Esta empresa cuenta con una cartera de pro-
ductos muy completa para el manejo fisiológico del 
cultivo de trigo para el control de plagas, enfermeda-
des y plantas dañinas. Durante la jornada de campo la 
compañía enfatizó en diversas propuestas que ayudan 
a la fisiología de la planta, desde la germinación, enraiza-
miento, así como fungicidas con gran espectro contra las 
enfermedades e insecticidas de mayor control. 
En las parcelas para los tratamientos de semillas fueron 
utilizados Protemax (Imidacloprid 45 + Thiodicard 15) 
350 cc/100 kg + Vibrance Maxx (Fludixonil 2.5 + Seda-
xane 5) 250 cc/100 kg + Arrank (estimulador de desa-
rrollo inicial) 200 cc/100 kg + Tebuconazole 200 cc/100 
kg de semilla. 
En cuanto a la segunda aplicación para el control de 
plantas dañinas se empleó el herbicida Santara (Flu-
roxypyr 48) 500 cc/ha para el control de hojas largas; 
e insecticidas como Acierto (Benzoato de emamectina 
10+ Lufenuron 40) y Fisios (Lufenuron 5) para el con-
trol de orugas, utilizando TA35 (50 cc/ha) y Grid (aceite 
vegetal 300cc/ha) como adyuvantes para mejorar la efi-
ciencia de la aplicación. 
Para la tercera aplicación en la floración del trigo se rea-

lizó una aplicación con Corona (Tri-
floxystrobin 15 + Prothioconazole 
17.5 + Flutriafol 17) 300 cc/ha con-
tra la incidencia de manchas foliares 
y roya; insecticidas Patriot (Thiame-
toxan 11.5 + Bifentrin 7.5) y Acción 
Plus (Imidacloprid 60) pensando en 
control contra pulgones y orugas. 
Se aconseja la aplicación de Take off 
(1 l/ha) para el mejoramiento de la 
fisiología de la planta y mayor apro-
vechamiento de nutrientes. 
Para la cuarta y última aplicación 
se utilizaron los fungicidas Antares 
(Azoxystrobin 12 + Tebuconazo-
le 20) 500 cc/ha para el control de 
giberela y brusone y Unicef Gold 
(Mancozeb 75) 1.5 kg/ha para au-
mentar el espectro de acción. Pen-
sando en control de plagas Affirm 
(Abamectina 1.5 + Acetamiprid 14 + 
Bifentrin 4) 300 cc/ha; Patriot (Thia-
metoxan 11.5 + Bifentrin 7.5) 300 
cc/ha contra insectos chupadores 
como pulgones, realizando previa-
mente aplicaciones preventivas a fin 
de evitar alta incidencia de plagas; 
y Loader (2kg/ha), un producto nu-
tricional que transloca y transporta 
nutrientes por toda la planta, ayu-
dando al llenado de las espigas.
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AGROFÉRTIL CON LA FERTILIZACIÓN 
Agrofértil S.A. dio destaque a los fertilizantes que fueron 
empleados en las parcelas demostrativas de Sem Agro. 
Las propuestas de la firma abarcaron la línea Yara Basa 
para fertilización de base, y en cobertura el Yara Vera 
(nitrógeno 40-00-00, nitrógeno 40% con 5.6% de azu-
fre). Según Oscar Simko, asesor comercial de Agrofértil. 
En la actualidad Yara es líder mundial en producción de 
fertilizantes por su amplia gama de soluciones e innova-
dora visión de negocios enfocada en la incorporación de 
tecnología en busca de una agricultura sostenible.  
Yara Basa contiene una mezcla química total de 8 nutrien-
tes "en un solo granulo" (nitrógeno, fósforo potasio, calcio, 
azufre, boro, zinc y manganeso), de alta solubilidad y per-
formance, con tecnología de punta y excelente distribución 
de nutrientes. Además, contiene calcio y azufre en forma 

de sulfato, permitiendo que la formu-
lación ya esté disponible para la planta 
y la misma pueda absorber inmedia-
tamente los nutrientes una vez que el 
fertilizante es incorporado al suelo. 
Yara Vera, aplicado en cobertura, es 
una mezcla química entre nitróge-
no 40% y azufre 5.6%. Se trata de 
un producto nitrogenado de baja 
volatilidad, es decir, en condiciones 
extremas la formulación igualmente 
puede ser bien aprovechada. Asi-
mismo, presenta una granulometría 
uniforme ayudando a que las fajas 
de aplicaciones sean correctas y 
más amplias.

Oscar Simko, 
asesor 

comercial de 
Agrofértil.
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1,00 CONTRATAPA SYNGENTA 


