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NOTA DE. TAPA

DIA'DE CAMPQ DE'RAINBOW
EN'CAAZAPA! RESUETADOS EN
ENSAYOS CON MANEJOEN PRE Y
ROS EMERGENCIA DE'AMARANTHUS

El encuentrotécnico fue.e|'9 de noviembre en la zona delinfluencia de
la Cooperativa Pindd y se observo el comportamiento de las parcelas
tratadas. Se presentaron‘las opciones gue propone Rainbow. para

el control de la.maleza que adquirio ribetes de resistencia a varios
herbicidas: Se insisti6,en un buen tratamiento, ademas'de-otras
orientaciones.
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EDITORIAL

ALIADOS DEL CAMPO CON
ENFOQUE MAS INTEGRAL

U n tema no menor que estd ganando mayor visibilidad
es laimportancia que presentan aquellas iniciativas

o empresas vinculadas a las actividades del campo y en
donde el mensaje es claro: “El agro (y por ende todo sus
componentes) debe apuntar a una vision mas integral’,
concepto este que a su vez tiene un amplia extensién.
Hablar de visién integral es muy amplio, pero pocas veces
escarbado, incluso al interior mismo de las compaiiias.

Un antecedente de esta forma de ver puede sustentar-

se en aquellas firmas que incorporaron en su estructura
divisiones o reparticiones con énfasis en Responsabilidad
Social Empresarial (RSE). Otro esta en las que optaron por
visibilizar mas sus acciones en torno a buenas practicas o
al cuidado del ambiente. Y todo esto, apunta justamente a
dar esa mayor aperturay ampliar el enfoque que quizas in-
cluso se viene dando, pero que no siempre tiene la difusion

gue deberia contar.

Es por ello, que estos aliados del campo mas que en dis-
cursos, pueden posicionarse mejor ante aquellos sectores
gue encuentran en el silencio o en la falta de visibilidad un
espacio propicio para cuestionar o criticar al agro, cuando
este ambito ofrece justamente otras aristas favorables no
solo para el desarrollo econédmico del pais, sino que tam-
bién contribuyen con grandes beneficios socioambientales.
Y esta mayor apertura visual, a su vez debe ser imitada por

otros.

Justamente es fundamental dar a conocer estas acciones
porque, antes que lo malo, lo bueno debe ser copiado y
fomentado. Dar mas visibilidad a esta forma de enfoque
integral permitira a aquellos emprendimientos y firmas
gue todavia no lo desarrollan a encontrar modelos exitosos
y palpables de su misma realidad. Casos totalmente aplica-
bles a nuestras caracteristicas como sociedad, ajustables

a nuestras inquietudes y aconsejables para mejorar las

condiciones de vida nacional.
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EXITOSO CONGRESO CEA 2021 EN MODO DUAL

F inalmente se pudo concretar el retorno presencial
para el congreso internacional que anualmente
organiza el Consorcio de Ganaderos para Experimen-
tacién Agropecuaria (CEA), aunque manteniendo los
protocolos sanitarios y limitando el acceso a unas 250
participaciones lo que sumado a la experiencia virtual,
permitié un mayor alcance y lograr las metas traza-
das, en la opinién de los responsables. El evento se de-

rrajes’ buscamos que la gente logre la
mdxima eficiencia con la produccién
de carne a pasto. La carne a pasto es el
futuro de la ganaderia. Tenemos que
estar orgullosos de tener un pais en
donde la mayor cantidad de ganado
producido es a pasto, vamos por buen
camino, trabajar a full para ser mejor

sarrollé los dias 1 y 2 de noviembre, retornando a su Marcos todo lo bueno que estamos haciendo”,
.. . , Pereira, , .
tradicional sede, el Sheraton de Asuncién. Una vez mas presidente subrayd. De igual forma se estable-

hubo participacion de expositores locales e internacio- del CEA. cié un area para las empresas expo-
nales, quienes igualmente brindaron sus conferencias [l "% B sitoras y auspiciantes de la doble

en modo presencial o virtual. Como todos los aios,
también se tiene un eje tematico con el cual giran las
diferentes charlas. En esta oportunidad, correspondid
a “Pasturas vy forrajes”. El presidente del CEA, Marcos
Pereira, resaltd la importancia que tiene para el pais
ser referente en la produccion de carne a pasto. “Para
este Congreso Internacional CEA 2021 con ‘Praderas y fo-
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jornada de transferencia de tec-
nologia. El lunes 1 por la mafana,
este foro arrancé con las palabras
de bienvenida de la organizacién y
la charla inicial fue via Zoom desde
EEUU, a cargo de Temple Grandin,
quienabordé “Elmundo necesita =»

www.campoagropecuario.com.py
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todo tipo de mentes”. Posteriormente fue el turno de Se-
bastian Riffel, quien en modo presencial expuso sobre
“Intensificacion de los sistemas ganaderos para maximizar
el aprovechamiento del pasto”. Johann Zietsman, empled
igualmente la plataforma virtual para sus orientaciones
desde Zambia, sobre “Condicion corporal inherente y car-
ga animal - Factores determinantes para la rentabilidad del
establecimiento”. Por la tarde, Dario Colombato, abordo
lainquietud de “;Cémo superamos la baja rentabilidad del
engorde a partir de la importante suba internacional de los
granos?” y César Chaparro, con “Consorciacién de gra-
mineas con leguminosas para potenciar la produccion de
carne en campos bajos”, cerro la primera jornada. El dia 2
tuvo como conferencista a un ya conocido profesional
experto en el tema, Pablo Cattani. También via Zoom
expuso sobre “Forrajes para potenciar la produccion con-
trolando costos”. Las experiencias locales igualmente
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fueron compartidas, para ello, Hé-
ctor Garcete, compartio el caso de
produccién agropecuaria en la Es-
tancia “La Ponderosa”, en la zona del
Chaco central. En tanto, Alejandro
Portillo, enfatizé sobre “Impacto de
la integracién agricola ganadera”. A
vuelta del almuerzo, Daniel Bolla,
brindé6 comentarios en modo vir-
tual, sobre “El potencial de Paraguay
para exportar conocimiento - Expe-
riencia personal y laboral de Paraguay
a Mozambique. De vuelta, se compar-
tio otra experiencia productiva, esta
vez de la Estancia Jakukai, en el drea
del Bajo chaco hacia Concepcion y la
formacién de campos de Tangola en
palmares. Los ultimos charlistas, Ra-
fael Tardaguila y Manuel Ferreira ex-
pusieron sus “Perspectivas regionales
y mundiales del mercado de la carne”.
Y para el cierre, se retornoé al brin-
dis, sorteos y show en vivo. “Tene-
mos que reinventarnos. Estamos en un
proceso de pos pandemia y debemos
hacer de vuelta las cosas de manera
diferente. Es lo que vemos. Hicimos
un congreso modalidad dual. Algo
que se impuso incluso en nuestras
actividades cotidianas y cambié la
perspectiva y el dinamismo de las re-
uniones que se hacen en el campo y en
la ciudad. Podemos hacer un encuen-
tro con nuestra gente en el campo,
desde nuestras oficinas en la ciudad,
algo impensable en la pre pandemia.
Celebramos por un lado este nivel de
tecnologia que supimos acompanar,
captar y sacar todo el jugo posible
porque son herramientas muy bue-
nas. Pero con la satisfaccion de volver
a habilitar el modo presencial, aunque
limitados por protocolo sanitario a
250 participantes, con mucha gente
afuera. Pero que pudieron seguir por
nuestras plataformas. Una vez mds se
demostré que: ‘El campo puede’, por
lo que estamos contentos de poder
traer a nuestra ganaderia este nivel
de debates”, concluyd. Autoridades
publicas y del gremios del dambito
rural acompanaron diversos mo-
mentos, como la aperturay el cierre
del CEA 2021. CA

www.campoagropecuario.com.py
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Bajo 7,5% la faena en los diez
primeros meses del aho

E n el acumulado de los primeros diez meses de 2021
se faend un total de 10,72 millones de cabezas de
hacienda vacuna, segin informé la Camara de la Indus-
tria y Comercio de Carnes y Derivados de la Republica
Argentina (CICCRA). Este nimero resulté 7,5% menor
al registrado en enero-octubre de 2020 (-9,5% cuando
se ajusta por el nimero de dias laborables).

En total se faenaron 5,94 millones de machos en los pri-
meros diez meses del ano. La comparacion interanual
arrojoé una caida de 4,2%. La faena de novillitos descen-
did sélo 4,1% interanual, pero fue la que explico casi en
un 82% la contraccién de la faena de machos.

En el caso del sacrificio de hembras, totalizé 4,78 millo-
nes de cabezas, con una caida (segunda consecutiva) del
11,2% interanual. Por su parte, la faena de vaquillonas
disminuyo 10,7% anual, pero explicé el 58,6% de la caida
de la matanza de hembras, sefnalé CICCRA.

En tanto, la faena de vacas declind 12,1% anual y explicé el
restante 41,4%. La participacion de las hembras en la faena
total retrocedid a 44,6% (-1,9 puntos porcentuales en rela-
cidn a enero-octubre de 2020), ubicandose incluso por de-
bajo del ratio registrado en enero-octubre de 2018 (45,1%).

El maiz padece la suba
de los fertilizantes

L a Argentina también sufre este problema, comun
a todos los agricultores del planeta. La urea subid
un 40% vy la relacién urea/maiz pas6 de 3,5 a 5 en dos
meses. A pesar de todo, el maiz temprano sique encabe-
zando los resultados. Tanto en campo propio como en
arrendado, presento los mejores nimeros por hectarea,
589 u$sy 189 u$s respectivamente.

Por el contrario, la situacion de los fertilizantes ha im-
pactado sobre las chances del maiz tardio. “En campos
alquilados los margenes son negativos”, advierten los
productores. Al relacionar el precio de la tonelada de
urea con el precio de la tonelada del grano de maiz sem-
brado en diciembre, el indice insumo/producto presentd
una suba de 1,5 puntos respecto de septiembre de este
ano. Este incremento es explicado por el salto que se dio
en el precio del fertilizante, 40% superior a dos meses
atras. Es decir, se necesita producir mas maiz para cubrir
este costo.

De hecho habia intenciéon de sumar mas hectareas, pero
al final el maiz tardio se planta en una suba del 12% res-
pecto a la superficie sembrada el afo pasado. El aumen-
to de precios de insumos detuvo al cereal de diciembre:
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estos representan el 60% del total de los gastos en
campo propio. La ultima actualizacién de costos
arroja que en campo propio el rendimiento de in-
diferencia es de 63 qq/ha. Mientras que en campo
alquilado se requieren obtener al menos 88 qg/ha
para comenzar a descontar los costos.

egun estadisticas del Observatorio de la Ca-

dena Lactea Argentina (OCLA), entre enero y
septiembre, las ventas externas del sector llegaron
a 931 millones de ddlares, un 17,8% mas en rela-
cioén al mismo periodo de 2020. Medido en litros, el
crecimiento fue del 4%, con 2.000 millones de litros
equivalentes.
Del total exportado, segin OCLA un 46,4% de las
divisas corresponden a leche en polvo; 25,6% a
quesos y 18,8% a productos como dulce de leche,
manteca y suero, entre otros. Los principales des-
tinos fueron Brasil, Argelia, Chile, Rusia y China.
En el caso de la leche en polvo, Argelia concentra el
63% de las operaciones comerciales.
En contraposicion, el observatorio puntualiza que
el consumo interno cayé 6,6% en el mismo periodo.
Las causas de esta disminucion se explicarian por el
escenario de congelamiento de precios que afecta
a laindustria, sumado a la caida en el poder adqui-
sitivo del salario.

Las precipitaciones de los ultimos dias sobre
gran parte del area agricola repusieron la hu-
medad de los perfiles y permitieron el avance de la
siembra de los cultivos de verano, en especial de |a
soja, mientras que algunos excesos impidieron que
avanzara de manera significativa la cosecha de tri-
go, informé la Bolsa de Cereales de Buenos Aires
(BCBA).

La siembra de soja tomo fuerza durante la dltima
semana y registré un progreso intersemanal de
11,6 puntos porcentuales (pp) hasta alcanzar a cu-
brir el 18,8% (unas 3,1 millones de hectareas) de
las 16,5 millones de hectareas proyectadas para el
cultivo. Los mayores progresos se dieron sobre el
centro del 4rea agricola.

Www.campoagropecuario.com.py
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Soluciones y recomendaciones
de UPL para el control de las
enfermedades en soja

o

as condiciones climaticas que fueron dandose en
L el desarrollo del cultivo de la soja, en la presente
campania, han propiciado la aparicién de muchas
enfermedades fungicas como las manchas foliares, roya
y otras. La compania UPL dispone para el mercado agri-
cola paraguayo un robusto portafolio con productos
muy eficientes para controlar las enfermedades en el
principal cultivo de este pais.
El Ing. Agr. Filomeno Caniza, responsable técnicos de la
empresa, habla de los principales productos que posicio-
na UPL para el manejo de enfermedades de sojay brinda
algunas recomendaciones.
El profesional enfatizé que es fundamental las aplica-
ciones preventivas y realizar el primer tratamiento con
fungicidas antes del cierre de las hileras.
Para la primera aplicacion propone el Unizeb Tridium,
un fungicida con tres ingredientes activos: mancozeb,
azoxystrobin y tebuconazole. El mismo tiene accién pre-
ventiva, curativa y erradicante.
Para la segunda aplicacion se posiciona Prodence. Este
es un fungicida triple mezcla: mancozeb, azoxystrobiny
prothiconazol.
Para la tercera aplicacién nuevamente propone al Uni-
zeb Tridium y en caso que se requiera de una cuarta el
Unizeb 80 en mezcla con otro fungicida sitio especifico.
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empresa.

Caniza explicé que la frecuencia indi-
cada para realizar la aplicacion en un
intervalo de 15 dias. Destacé ademas
el diferencial de los productos UPL
por las tecnologias que tiene que las
vuelve mas seguras. Tienen la formu-
lacion WG (granulos dispensables),
también garantiza optima adheren-
cia con la tecnologia Pro-Stick y la
tecnologia Disperss, que hace que la
dilucién del mancozeb sea buena y
evita la obstruccién de los picos y fil-
tros del pulverizador.

El Ing. Caniza inst6 a los producto-
res a realizar las aplicaciones pre-
ventivas en estado vegetativo, que
es muy importante para construir
la sanidad del cultivo y proteger el
tercio inferior de la planta. Recordé
tener en cuenta que la inversiéon va
a tener retorno por la buena coti-
zacion de los commodities y que las
condiciones climaticas estan dando
el escenario propicio para la apari-
cion de enfermedades. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py



Ay

PRODENCE ES FORMULACION DF

TECNOLOGIA PRO-STICK. ALTA ADHERENCIA A LA SUPERFICIE DE LA HOJA.
TECNOLOGIA DISPERSS. DISOLUCION INSTANTANEA SIN RIESGO DE TRANCADO DE FILTROS.

: Al | <R &
ﬁ# e ““**‘3 | PROTECCION ESPECIAL Wt o “’%&i"' L
iy, I ( PRODENCE TR 5, -
ACABA CON # MAYOR PROTECCION |
LA ROYA ¢ MEJOR RESULTADO N
- | s FORMULACIGN DRY FLOABLE(OF)
'Y OTRAS ENFERMEDADES | # TECNOLOGIA PRO-STICK

' % TECNOLOGIA DISPERSS

D€ UPLParaguay (@UPLParaguay




www.glymax.com




Gigante en el control

de las enfermedades.
¢ .:ﬁ:if'm

¢ ,-_{i:n
y

incipales enfermedades de la soja.
ucion, no tranca picos y filtros.
ranulometria uniforme sin formacion de polvo.

racion y permanencia del producto sobre las hojas.

UPLIFT

Producto original de
UPL distribuido en

Paraguay por Glymax.

Presencia fuerte en el campo

DUAS



ENTREVISTA

Paraguay tiene las
condiciones para ser un
proveedor confiable,
eficiente y sostenible de
alimentos a nivel mundial

Matias Ipifa, Ing. industrial, lider del Negocio de
CropScience de Bayer para Paraguay y Bolivia,
destacé la relevancia de nuestro pais para la com-
pania y expresé “Paraguay tiene las condiciones
para ser un proveedor confiable, eficiente y sos-
tenible de alimentos a nivel mundial”. Anuncié
nuevas biotecnologias en soja y maiz y enfatizd
gue la sustentabilidad vino para quedarse.

_ CAM. (Cual es la historia de Bayer en Para-
guay?

_ Ipifa. La historia de Bayer en Paraguay es corta en
anos pero muy rica e intensa. La compafia inicié sus ope-
raciones aqui en el afno 1999, principalmente con nego-
cios de semillas y herbicidas. En el 2010 se establecio
oficialmente como entidad en Paraguay.

Paraguay es un pais muy relevante para Bayer, tiene
una agroindustria muy competitiva y muy eficiente.
Como compafia estamos muy orgullosos de estar
establecidos y creemos que, desde que tomamos esa
decision, nuestra operacién ha ido creciendo afo tras
afioy también estamos viendo lo mismo con la agricul-
tura en el pais.

Paraguay es un pais que tiene un presente espectacular y
un futuro incluso mas alentador, con el principal cultivo,
la soja, con mas de 3.000.000 de hectareas, mas la imple-
mentacioén de la siembra directa, la incorporacioén de alta
tecnologia y los productores muy tecnificados e innova-
dores, creemos que hay un coctel de variables que hacen
que Paraguay tenga las condiciones para posicionarse
como un proveedor confiable, eficiente y sostenible.
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_ CAM. (Cudles son los focos
del negocio en Paraguay?

_ Ipifa. Bayer hoy esta posicionada
como un proveedor de soluciones
integradas para la agricultura. Hoy
tenemos un portafolio muy orien-
tado a soluciones para los cultivos
de soja, maiz y trigo principalmente.
Tenemos organizada nuestra unidad
de negocios en semillas y biotecno-
logias que comprende semillas de
soja y semillas de maiz con distintas
biotecnologias. Contamos ademas
una division de proteccién de cul-
tivos que comprende un portafolio
muy amplio de herbicidas, fungici-
das e insecticidas, productos para el
segmento de proteccion de semillas
y, a su vez, herbicidas selectivos.
Ahora empezamos a incursionar en
la agricultura digital, que para noso-
tros es el futuro de la agricultura, no
solo en Paraguay, sino a nivel regio-
naly global. En ese sentido lanzamos
FieldView®, una plataforma digital
integradora de toda nuestra pro-
puesta de valor hacia el agricultor.

_ CAM. ;Cémo se desenvolvie-
ron los procesos de innova-
cion y evolucion en los ultimos
20 anos?

_ Ipifa. Los procesos son muy ro-
bustos, Bayer a nivel mundial invier-
te 2.500 millones de ddlares sola-

WWWw.campoagropecuario.com.py



Matias Ipifa, Ing. industrial, lider del Negocio de
CropScience de Bayer para Paraguay y Bolivia.

mente en investigacion y desarrollo aplicados al negocio
de CropScience, al negocio agricola y es un proceso de
muchisimos afnos.

Hay mucho esfuerzo y el foco esta en lanzar los mejores
productos, que le agregue valor a la compania y a la so-
ciedad. En ese sentido, empiezan a jugar muchos actores
que también son muy relevantes para todos los proce-
sos de innovacion y desarrollo.

Todos los productos que nosotros comercializamos pasan
por robustos procesos de regulacion. Alli hay una interac-
cion muy importante entre el sector publicoy el sector pri-
vado para asegurar que los productos y las tecnologias que
llegan al mercado fueron testeados, cumplen con todos los
requerimientos, las normativas y son productos que el pro-
ductor esté dispuesto a incorporar en sus campos.

_ CAM. (Puede destacar algunos hitos de la
compania durante las dos ultimas décadas?

_ Ipifa. Para Bayer son hitos importantes los lanzamien-
tos de productos y tecnologias que son realmente disrup-
tivas, que generan saltos de calidad y productividad.
Aqui en Paraguay el lanzamiento de la tecnologia
INTACTA® RR2 PRO ha sido una innovacion para el cul-
tivo de soja que ha traido mayor productividad compa-
rada a la tecnologia RR1 y en breve tendremos noveda-
des para compartir. Estamos preparandonos para lanzar
la siguiente generacion de biotecnologia en cultivos de
soja que es la INTACTA2® XTEND.

Bayer tiene mucho foco en todos los procesos de inno-

vacién y desarrollo, principalmente orientados a los cul-
tivos de maiz y soja, que son los mas importantes a nivel
de Latinoamérica para la compafiia.

En maiz hoy tenemos la tecnologia VT Triple Pro® que
estd comercialmente adoptada en el mercado y segu-
ramente a partir de la proxima zafrina los productores
van a empezar la nueva generacion que es la tecnologia
VT Pro 4®, que va a estar comercialmente disponibles
en las marcas que comercializamos en el pais, Dekalb
y Agroeste. Sin dudas, esto va a ir agregando capas de
proteccion paradar la mayor productividad al agricultor.
Hoy el foco de la compaiiia es desarrollar tecnologias,
no solo que incrementen la productividad por hectarea,
sino que también protejan y sean sustentables con el
medio ambiente.

_ CAM. ;(Cémo ve a la revista Campo Agrope-
cuario. Cumplimos 20 afios en el mercado?

_ Ipifa. Tengo muy buenas referencias de la revista
Campo Agropecuario, nos viene acompanando desde
hace muchos afos. Creo que es clave el trabajo que es-
tan haciendo, no solo para compartir las acciones de las
companias, sino también para transmitir a la sociedad
el valor de lo que esta generando el campo. Esto es algo
clave que tienen los medios de comunicacién especiali-
zados en Agro, contar a la sociedad los beneficios que
tiene la produccion agropecuaria.

_ CAM. ;Qué mensaje expresa a la sociedad?

_ Ipifa. Estamos viendo una nueva ola donde se afian-
za el concepto de la responsabilidad de estar presente
en todos los ambitos de la vida diaria. Creo que hoy no
hay empresa que no busque ser sostenible. El concepto
de sustentabilidad vino para quedarse, no solamente en
Bayer, sino en la mayoria de las empresas que estan in-
corporando y lo estan plasmando en acciones.

Bayer es una compaiia muy enfocada en el desarrollo
de productos fisicos: semillas, biotecnologia y protec-
cion de cultivos. No vamos a quitar el foco a eso, pero
estamos empezando a evolucionar hacia una estrategia
donde los conceptos de innovacion, digitalizacion y sus-
tentabilidad estén como marco de referencia para todos
los proyectos que se vienen de mediano y de largo plazo.

_ CAM. ;{Qué prepara para el futuro Bayer?

_ Ipifa. Bayer esta enfocado dentro de sus prioridades
estratégicas en la sustentabilidad, siendo el gran desafio
Huella de Carbono, donde como compafiiia estamos tra-
bajando fuertemente en la construccion de una agricul-
tura neutra en carbono. En ese sentido, hemos lanzado
un proyecto que se llama PRO CARBONO en Brasil y
Argentina. Es un proyecto en conjunto con productores
y socios estratégicos muy importante donde Bayer ofre-
ce nuevas oportunidades a los productores que estén
dispuestos a expandir su productividad y aumentar el
secuestro de carbono en el suelo mediante la adopcion
de practicas agricolas sustentables.
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EVENTOS ONLINE

LA INNOVACION ESTA PRESENTE EN TODAS LAS
ETAPAS DE LA PRODUCCION, PRINCIPALMENTE
AL MOMENTO DE LA COSECHA

MASINTUITIVO
Y FACIL R/

John Deere ofrece
tecnologia de punta al
servicio del productor

La Feria Original John Deere cerré de forma exitosa su ciclo de capaci-
taciones online con la charla “Desafios de la cosecha”, una etapa clave
en el proceso de produccién que requiere de las mejores herramientas
y el conocimiento adecuado para aprovechar al maximo el potencial
del cultivo. La capacitacion se realizé el pasado 26 de octubre, donde
John Deere puso a disposicion de los productores las maquinarias agri-
colas mas innovadoras, acompahado del soporte técnico de la concesio-
naria local KUROSU & CIA., configurando asi un ecosistema conectado y
eficiente capaz de elevar la productividad en cada campana.

a denominada “agricultura digital” es un con- cién de la tecnologia en las fincas
L cepto nuevo que quizas resulta un tanto des- para acompafar de cerca el dina-

conocido para muchos productores de nuestro mismo de un sector que ya venia
pais, sin embargo esta cada vez mas presente en el atravesando un proceso de desa-
campo gracias a empresas como John Deere que a rrollo vertiginoso el cual se inten-
través de diferentes acciones demuestran con nime- sifico en los Gltimos dos afios - en
ros y estadisticas la importancia de la implementa- contexto de pandemia - dando un
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MAS AUTOMATIZACION.
MEJORES RESULTADOS.

salto exponencial en materia de conectividad y au-
tomatizacion, abriendo infinidad de oportunidades a
corto, mediano y largo plazo. La Feria Original 2021
hizo hincapié en el “ecosistema conectado” partiendo
de su mismo formato virtual, con charlas que abar-
caron los principales desafios identificados en las
etapas de la produccion desde la perspectiva de los
expertos, quienes presentaron soluciones integrales
y una amplia gama de herramientas disponible en el
mercado. Si hablamos de la cosecha,por ningiin moti-
vo debe tomarse alaligera, yaque se tratade lalabor
gue recoge los frutos de todo el trabajo realizado en
las etapas previas del sistema productivo, por ende
requiere no solo la mayor atenciéon sino también el
optimo manejo de las maquinarias agricolas con el
objetivo de efectuar cuidadosamente la operacion,
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Franco Lombardo, especialista de
Producto de John Deere Argentina.

evitando un impacto econémico
negativo al final de la zafra.

Las cosechadoras John Deere es-
tan disefiadas para entregar una
calidad absoluta al momento de la
cosecha. La tecnologia de rotor re-
duce en un 20% la fuerza requeri-
da para mover el material a través
de la cosechadora; para el acciona-
miento del rotor es necesaria me-
nor potencia, lo que posibilita au-
mentar la velocidad de la cosecha.
Por lo general todos los modelos
comparten caracteristicas suma-
mente competitivas entre las que
destacan: El alto nivel de au- =»
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EVENTOS ONLINE

tomatizacion (calibracién / regulaciones automaticas)
con comandos mas intuitivos para el facil manejo del
operador, independientemente de su grado de cono-
cimiento; sistema de limpieza de alto rendimiento que
reduce las pérdidas y aumenta la calidad de granos;
componentes versatiles y resistentes destinados a
alargar la vida util de la maquinaria; y gestion de da-
tos, lotes y equipos en tiempo real mediante la conec-
tividad.

De acuerdo con Franco Lombardo, Especialista de
Producto de John Deere Argentina, en una industria
tan competitiva como lo es el agronegocio, la tecno-
logia se convierte en un aliado del productor, pese
a que en principio fue catalogada como una especie
de sustituta del personal de campo. Al contrario de
este pensamiento, los resultados a la vista indican
una buena sinergia entre los equipos e implementos
agricolas modernos y las personas que las utilizan,
siendo en muchos casos esta combinacién sinénimo
de excelente performance, algo que se traduce en
mayores beneficios econdmicos y rentabilidad del
negocio.

Por su parte Andrés Mendez - Director de Innovacion
Tecnologica, BPA y Tecnologia Agricola del Ministerio
de Agricultura de la Nacién Argentina, menciond que
“la automatizacion busca una correcta trilla y la regula-
cion de la velocidad de la cosechadora” pues influye en

PEMINLAS SR
AMBIOS DF OBERADOR
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Andrés
Mendez,
director de
Innovacién
Tecnolégica,
BPAY
Tecnologia
Agricola del
Ministerio de
Agricultura
de la Nacién
Argentina.

el rendimiento final del cultivo. La
ventaja de emplear equipos John
Deere radica en su costo/benefi-
cio, y segln ensayos comparativos
realizados en campafas pasadas,
con esta innovacién se consigue
alrededor de 6,5% mas de délares
por tonelada, es decir, genera un
plus interesante para la amortiza-
cién de costos y el gasto derivado
de la implementacion de tecnolo-
gia en el campo.

Al margen de los descuentos y
ofertas, la Feria Original John
Deere en su edicion 2021 abarcé
mas de 60 encuentros online en
un lapso de tres meses desarro-
[lados por los concesionarios a
lo largo de toda Hispanoamércia.
En tal sentido, KUROSU & CIA.
se encargd de dar a conocer a los
productores locales las opciones
a su alcance junto con el respaldo
de la Firma en términos de ase-
soramiento técnico, servicio de
mantenimiento y disponibilidad
de repuestos. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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BALPAR S.A. te recomienda
tres tips para el cuidado de
tu bascula pesa camiones

esde BALPAR S.A. apoyamos e impulsamos a
D las industrias nacionales con soluciones que

ayuden y simplifiquen sus controles internos.
Una herramienta importante para este tipo de control
son las basculas pesa camiones siendo uno de los pila-
res mas importantes para las empresas agroindustriales
y productores locales, ya sean pequefias o medianas. Ya
gue la misma otorga seguridad y otra opcién de control
a sus transacciones comerciales; es por eso que reco-
mendamos estos tres puntos para el buen cuidado de las
basculas;

LAS TRES RECOMENDACIONES

Primero evitar maltratos a la bascula. ;Y como hacemos
esto?. Evitando que los choferes de los camiones que en-
tran a la bascula lo hagan a una velocidad mayor que 5
km/h. Ademas debe evitarse a toda costa que se frene o
acelere bruscamente sobre la plataforma, y al subir/ba-
jar debe realizarse a la misma velocidad de 5Km/h como
maximo, con estos cuidados se logra mantener la cali-
bracion durante mas tiempo, ala vez que se evitan danos
a las celdas de carga. Para lograr esto se pueden utilizar
barreras de acceso automaticas, semaforos o que la bas-
cula se encuentre sobre el nivel del suelo, de forma a que
tengan rampas e imposibilite que el conductor excedala
velocidadsolicitada.

Como segundo tip, recomendamos controlar los sistemas
de aterramiento o de proteccidn contra descargas atmos-
féricas (rayos), por lo menos una vez al afio controlando
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gue no haya sulfatacion en la malla
de descarga y asi asegurar su buen
funcionamiento y mejorar la protec-
cion de la electrénica de la bascula.
Otro punto muy importante que de-
bemos tener en cuenta es el mante-
nimiento preventivo y periédico de
la bascula pesa camiones. La limpie-
za adecuada de la bascula, mante-
niendo las uniones de los moédulos y
puntos de apoyo libres de suciedad y
sedimentos,se evitan los atascos en
la plataforma, los cuales produce-
nerrores en el pesaje, normalmente
pesando de menos.

En BALPAR S.A. nos caracterizamos
por la calidad que poseen nuestras
basculas pesa camiones, son fabri-
cadas con hierros y mano de obra
de primer nivel y la estabilidad de
ésta dependera directamente del
cuidado y mantenimiento que se le
dé al mismo, por eso contamos con
un excelente servicio técnico inte-
gral disponible para todos nuestros
clientes, quienes deseen contactar
lo pueden hacer al (0992) 267 406
o directamente al siguiente correo
sat@balpar.com.py. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py



BALPAR S.A. R i?mmﬁﬂ

Bascula
Pescacamiones

]
i

Addquiera nuestros productos
pagando comodamente.
Contamos con financiacion propia

Nuestros planes:
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Plozos de hasto 8 meses
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Full Cobertura todoriesgo
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Cuotas de hasta 12 meses.
Fr——————

Cobertura en caso de eventualidades. Continuo SPC

Asistencia téecnica ilimitada.

Plan Agro
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LANZAMIENTOS EN EVENTO VIRTUAL

Con gran expectativa la firma Dekalpar realizé un vivo exclusivo a tra-
vés de las redes sociales exponiendo las novedades con respecto al
rediseno corporativo como marcay a la vez sumando la presentacion
de la nueva biotecnologia VT PRO 4 de Dekalb. El lanzamiento fue rea-
lizado por la Facebook live institucional, el pasado 9 de noviembre, con

una buena asistencia virtual.

noviembre y contd con representantes de Dekal-
par, entre ellos, Federico Filosa, presidente de la
companiia, el Ing. Agr. Omar Larré, accionista de la firma
y el Ing. Agr. Miguel Florentin, gerente Comercial. En el
“vivo” por Facebook, los directivos conversaron y pre-
sentaron la nueva identidad de la firma. Es de resaltar

E | evento se trasmitié en la tarde noche del 9 de
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que como moderadora estuvo nues-
tra presentadora de Campoagrope-
cuario TV, Giselle Dietze.

En la apertura del evento digital,
Federico Filosa comenté sobre el
nuevo rediseno que la empresa de-
cidio realizar para refrescar la ima-

www.campoagropecuario.com.py



gen, pero con la misma esencia. Resalté que desde el
interior de la compaiiia vieron la importancia interna de
renovarse. Asi, como presidente desde hace un ano, lle-
vé al debate con los accionistas la necesidad de la nueva
imagen, pero con las mismas fortalezas que permitieron
crecer y ofrecer las mejores alternativas para los pro-
ductores. Todo ello, sumado a desarrollar estrategias de
comunicacién interna como externa para su divulgacion.
Ademas del rediseno de Dekalpar, se aproveché la oca-
sién para presentar la biotecnologia de Dekalb, una mar-
ca que como firma representan desde hace mas de 20
afos y que significa un orgullo para la compania y una
alternativa de calidad para los agricultores paraguayos,
destacé Filosa. A su turno, Omar Larré recordd los ini-
cios del emprendimiento, con el apoyo incondicional
de su esposa Malena Gil y del socio -Cesar Caballero
y brindé un recorrido que a lo largo de 23 afios tuvo y

el crecimiento alcanzado, asi como
los desafios que debieron enfrentar
como actor fundamental en el sec-
tor agricola.

Larré anadié que acompaind activa-
mente la creacién de la nueva iden-
tidad, en la que se buscé renovacion,
siguiendo con la misma caracteris-
tica y manteniendo los valores que
hicieron crecer y desarrollar a la
empresa en todos estos anos. Todo
ello, con el afan de seguir cultivando
los valores a pesar de la permanente
actualizacién y dando respuestas a
las necesidades con nuevos eventos
requeridos por los agronegocios,
conlo que se posicionaentrelas =»
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EVENTOS ONLINE

PROFUNDOS
E; PESADOS

EXCELENTE CALIDAD A
-

preferencias del agricultor. “Dekalpar crecié con el agrone-
gocio, asi como se desarrolld la soja, el maiz, el desarrollo de
la agricultura, asi también lo hizo la firma” expreso.
Dekalpar participé activamente en el crecimiento de la
agricultura paraguaya acompanando muy de cerca al
productor. La agricultura hoy constituye el rubro eco-
némico de mayor importancia en el pais, concluyé Larré.
Posteriormente se realizé la presentacién de la identi-
dad de la nueva Dekalpar. A continuacion, como invita-
do profesional estuvo el Ing. Eduardo Sierra, reconocido
experto en agrometeorologia. Hablé desde la perspecti-
va climatica prevista, para contribuir a la toma de deci-
siones de los productores para lo que queda de la zafra
sojeray de la zafrina de maiz.

HIiBRIDOS DE MAICES DEKALB

Laplataformade presentacién virtual también fue propi-
cia para conocer mas las caracteristicas y los resultados
de los denominados “dekaleros”, como son denominados

FACTORES SUN AFECTAN &
LA PRODUCTIVIOAD DEL WAL
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Dr. Hugo
Gonzalez,
Gerente de
Desarrollo de
Mercado.

familiarmente a aquellos producto-
res quienes siembran los hibridos de
la linea. En la oportunidad, se desta-
caron diversas propuestas genéti-
cas, para lo cual estuvo ofreciendo
orientaciones el Dr. Hugo Gonzalez,
gerente de Desarrollo de Mercado,
quien acompaidé la transmisién en
piso.Serecordé que lamarca Dekalb
es de exclusiva representacion de la
empresa y forma parte del portafo-
lio de la firma desde sus inicios.

Durante la transmision, Gonzalez
indicd que, segun datos de la Ca-
mara Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Oleaginosas
(Capeco), el promedio en la déca-
da de los noventa fue entorno a los
2.000 kg por hectarea. Para el si-

Www.campoagropecuario.com.py
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guiente decenio pasé a 3.100 kg por hectarea y cerrar
la Gltima década con la media de 4.700 kg por hectarea,
conuna ganancia anual de 155 kg por hectarea afo. Esto
se encuentra relacionado a una mejora en la genéticay
en la biotecnologia, se indico.

Gonzalez hablo sobre algunos factores que afectan a la
productividad del maiz como el clima, la fertilizacién, la
eleccion del hibrido, el cultivo anterior, el manejo del
suelo, la densidad de plantas y el uso de foliares y regu-
ladores de crecimiento, por ello es importante obtener
maices de alto potencial productivo para poder alcanzar
productividades elevadas que el agricultor aguarda.

En ese sentido los hibridos de Dekalb son campeones en
productividad, esto se debe gracias el desarrollo exhaus-
tivo que se realizan con los hibridos en los diversos am-
bientes y situaciones. Dekalpar participa de manera ac-
tiva con los ensayos, desarrollados a campo en diversos
suelos y ambientes, aspecto primordial para la empresa
al buscar nuevos hibridos para el mercado. Se realizan
tras los datos de varios afnos de ensayo lo que asegura la
calidad, complementando el trabajo de afios que Dekalb
- Bayer realizan ante nuevos eventos biotecnolégicos,
explicé Gonzalez. Entre los hibridos que son comerciali-
zadosy ya conocidos por los productores se encuentran,
el DKB 255 PRO3, DKB 265 PRO 3, el gran campeon en
rendimiento, el DK 79-10 PRO 3y el DKB 360 PRO 3.

A su turno el Ing. Agr. Enrique Fretes, de Bayer CropS-
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cience, tuvo a su cargo el lanza-
miento de la nueva VT PRO 4, pro-
puesta con importantes adelantos
en biotecnologia en maiz, logrados
gracias a la permanente evolucién
de las investigaciones y generando
adaptabilidades de los hibridos tras
un trabajo de mejoramiento gené-
tico. Estos avances permitieron in-
crementar los altos rendimientos
y posibilitaron alcanzar los niveles
de productividad en zafra de hasta
10.000 kg, expreso.

Con respecto a las caracteristicas
del VT PRO 4, el “dekalero” ya esta
familiarizado con el Pro 3, que pro-
pone alta biotecnologia, toleranciay
resistencia. Es un hibrido que marca
un antes y después en la produccién
de maiz, otorgando al mercado be-
neficios ya conocidos por los agri-
cultores como el control de las prin-
cipales plagas en la parte aérea en
el cultivo de maiz, control en el &rea
radicular y tolerancia al glifosato.
Con el lanzamiento del VT PRO 4
se incorporé al paquete un nuevo
evento biotecnolodgico que codifica
la tecnologia viptera, el MIR 162,
sumando a la proteccién que =»

Ing. Agr. Enrique Fretes, de
Bayer CropScience.
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EVENTOS ONLINE

Domrcairan

Ivalino Pressi
Localidad:; Cruce Itakyry
| Hibrido: DKB 265 VT3PRO
Area: 250 Hd‘-

Dikla S.R.L.
= Localidad: Kressburgo
| Hibrido: DK 78-10 VT3PRO
Area: 50 Has.
Rinde: 8.000 Kg/Ha.

Agroindustrial
y Comercial Schroeder
Localidad. San Miguelito
Hibrids: DKB 285 VT3PRO
Arga: 88 Has.
Rinde: 8.298 KgHa.

D omairan

Campos del Lago S5.A.
Localidad: Puerto Adela
| Hibrido: DKEB 265 VT3FPRO
Area: 1.220 Has.
Rinda: 7. 100 KgHa.

Eloi Walter
Localidad: Naranjal
) Hibrido: DKB 265 VT3PRO
Area: 125 Has.
Rinde: 8.081 KgHa.

Y DEKALPAR

los hibridos de Dekalb ya cuenta con la proteccion en
la parte aérea. La Helicoverpa con la nueva tecnologia
contiene un nueva proteina para el control de larvas de
Diabrotica speciosa, manteniendo como Unica biotecno-
logia en el mercado que tiene efecto de proteccion ra-
dicular, asimismo se combinan dos proteinas, logrando
asiuna proteccién cruzada en la parte radicular del maiz,
mas la tolerancia al herbicida glifosato, explico Fretes.

El VT PRO 4 cuenta con el paquete completo de bene-
ficios, llevando productividad del maiz a otro nivel. El
hibrido estara disponible en la zafrifia 2023. Otro punto
importante que destaco el experto durante el evento fue
la utilizacion de este maiz de forma responsable, ya que
toda tecnologia presentada y liberada al mercado debe
ir acompanada con buenas practicas de manejo, paradar
sustentabilidad y sostenibilidad a todo el sistema. Por lo
tanto, estas biotecnologias deben ir acompanadas con
siembra de refugio, igualmente la utilizacién de diferen-
tes principios activos para el control de orugas que debe
estar acompanada con buena rotacién de cultivos, buen
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D oewairan

Ganadera Franco:
Paraguaya S.A.
Localidad: Tte, Montania
Hibrido: DKB 290 VT3FA0
Area: 50 Has.
Rinde: 8400 KgHa.

D oexairsn

Oscar Farber
Localidad; Cruce Itakyry

D oewcaLran

Agricola Alianza S.A.
Localidad: Naranjal
) Hibrido; DKB 360 VT3PRO
‘ Area; 19 Ha

manejo de malezas. Son orientacio-
nes que permitiran sacar el mejor
potencial de la nueva biotecnologia
lanzada en nuestro pais, refirié el
profesional.

Se indicé que la nueva biotecnologia
estara disponible de manera gradual,
pues aun seguird comercialmente
activala VT PRO 3 en el mercado. En
la parte final del evento, el Ing. Agr
Miguel Florentin siguié con las pre-
miaciones tradicionales de rindes
de Dekalb. Asi, fueron distinguidos
aquellos ‘dekaleros” con elevados
rendimientos agricolas obtenidos en
el 2021, correspondientes a diver-
sas regiones maiceras, entre estas
Norte, Nordeste y Centro Sur, lo que
igualmente fue destacado y aplaudi-
do durante la transmision. CA

www.campoagropecuario.com.py
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LA INNOVACION ESTA PRESENTE
EN LOS NUEVOS LANZAMIENTOS

Syngenta amplia su porfolio
de productos para la
presente campana sojera

Syngenta se encuentra atravesando una etapa
de transicién muy favorable donde las priorida-
des corporativas han rotado hacia un enfoque
mas “holistico” a través del desarrollo de un pa-
guete de soluciones cada vez mas completo que
contempla una mejora constante en la calidad
y eficacia de los productos. Entre tantos frentes,
actualmente destacan los esfuerzos de la compa-
Aia en el ambito de manejo de enfermedades tras
el lanzamiento de tres nuevos fungicidas para soja,
ampliando asi su variedad de alternativas para di-
cho segmento.
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et

omo uno de los principales
' referentes del agronegocio,

Syngenta tiene la responsabi-
lidad de seguir innovandoy desde hace
varios afos se mantiene en lasendadel
crecimiento en base a su robusto por-
tfolio de productos -fruto de la conti-
nua inversioén en tecnologia y es- =»

Wwww.campoagropecuario.com.py
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- Atéxicos. |
- Anti UV.

SILO BOLSAS 4

- Gran Capacidad
de Almacenaje.

- Alto Tiempo de
conservacion.

- Resistentes a
Condiciones Adversas.
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fuerzo en materiadeinvestigacion-, el cualincorporanuevas
alternativas en cada zafra para hacer frente alos desafios del
campo sin importar el grado de complejidad. Tras la puesta
en marcha de la campana sojera 2021/2022 las novedades
no se han hecho esperar y entre los puntos mas altos regis-
trados hasta el momento destaca el salto exponencial de la
firma en lo que respecta a manejo de enfermedades con el
lanzamiento de tres fungicidas de caracteristicas innovado-
rasy de gran versatilidad que prevén no solo ampliar lagama
de opciones disponible en este segmento sino también con-
solidar la paleta de fungicidas de Syngenta, convirtiéndola
en lamas completa del mercado local.

Seguin manifesté a nuestro medio el Ing. Agr. Marcos Mar-
tinez, gerente de la Linea de Fungicidas de Syngenta para
Paraguay y Bolivia, a diferencia de los ultimos dos afos
donde la escasa cantidad de lluvia ayudé en cierto modo a
disminuir la presion de enfermedades, en la actualidad se
observan focos de roya en siembras tempraneras en las
diferentes regiones del pais debido a las condiciones clima-
ticas favorables para la proliferacion de patogenos (lluvias
frecuentes y humedad del ambiente). Al margen de la roya
las enfermedades secundarias que atacan constantemen-
te al cultivo de soja son la corynespora (mancha anillada)
y la cercospora (mancha purpura), por lo que los expertos
recomiendan realizar los cuidados preventivos con los pro-
ductos adecuados y actuar en el momento preciso.

Debido a la creciente presion de enfermedades a causa de
estos patégenos perjudiciales Syngenta presenta el Syme-
try, mezcla lista para usar entre Solatenol, Ciproconazol y
Difenoconazol. Otra de las opciones interesantes es el Sola-
tenol acompanado de dos Triazoles, uno de ellos con efecto
royicida y otro muy bueno para el manejo de enfermedades
secundarias como cercospora, oidio, y también posee una
cierta especificidad sobre corynespora. Una de las ventajas
de utilizar Solatenol es |a alta selectividad del activo.

La paleta de fungicidas se potencia con el Aprovia Turbo de
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Ing. Agr.
Marcos
Martinez,
gerente de

la Linea de
Fungicidas de
Syngenta para
Paraguay y
Bolivia.

doble mezcla que contiene Solatenol
y Ciproconazol en alta carga de ac-
tivo por hectarea; resalta por su ver-
satilidad, efecto curativo y amplia
faja preventiva gracias al agregado
del Solatenol. Ademas del Spyrale,
un producto a base de dos activos, el
primero es una Piperidina del grupo
de las Aminas, las cuales no presentan
resistencia cruzada con los Triazoles,
mientras que el segundo es el Dife-
noconazol un Triazol que controla de
manera muy eficiente las enfermeda-
des secundarias.

Seglin expresé Martinez, parale-
lamente al lanzamiento de los tres
fungicidas la companiia sigue conso-
lidando el Mazen Forte, primer fun-
gicida que combinatodo el poder del
Solatenol y del Protioconazol para
brindar un control méas potente des-
de el inicio del cultivo, es decir, en el
estadio de R1 del cultivo para el ma-
nejo de roya, no obstante también
estd orientado al control del grupo
de enfermedades secundarias espe-
cialmente la ocasionada por Cory-
nespora Cassicola. En palabras del
ingeniero se trata del fungicida mas
solidoy completo que hoy dia ofrece
Syngenta a los productores.

“Tanto el Symetry como el Aprovia y
el Spyrale ya se encuentran disponi-
bles para esta camparia de soja. Los
productores pueden acceder a dichas
propuestas a través de nuestros dis-
tribuidores con los que contamos aqui
en Paraguay”, puntualizé Marcos. De
igual forma menciond la ventaja que
otorgan estos productos al contener
Solatenol en su formulacion, la cual
consiste en ofrecer un mejor apro-
vechamiento en la primera y segun-
da aplicacién del fungicida en la eta-
pa reproductiva del cultivo de soja.
Entre las recomendaciones el profe-
sional aconsejé el uso de multisitios
en todas las aplicaciones en combina-
cién con los fungicidas para evitar la
pérdida de sensibilidad mejorando el
manejo de la resistencia. También ins-
t6 a rotar los modos de accion junto
con los mecanismos de accién. CA

Www.campoagropecuario.com.py



EFICIENCIA
REVOLUCIONARIA

EN TRATAMIENTO DE SEMILLAS
PARA LA PROTECCION DE TU SOJA
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« FORTENZA® MAXX la nueva solucion insecticida y fungicida para
tratamiento de semillas, formulado en base a 4 principios activos;
2 insecticidas y 2 fungicidas, en un solo producto.

 Protege de manera optima el desarrollo inicial del cultivo, y ademas
ofrece practicidad de manejo al productor.

(;‘) Fortenza Maxx

Distribuidor Exclusivo en Paraguay >G I: s A -



Soluciones para el
tratamiento de agua para
el hombre del campo

El agua es un insumo fundamental para la produccién agricola y des-
empeina un papel importante en la seguridad alimentaria.
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or eso, en esta ocasion la fir-
P malMAGS.R.L.nos presenta

sus soluciones de potabiliza-
cion mediante sistemas de purifica-
cion de agua WATER CLEAN, para
establecimientos agricolas, ganade-
ros diseflados a medida y segln la
necesidad.
iCon agua purificada garantizas la
calidad de tus cultivos y la cria salu-
dable del ganado!
Los interesados pueden solicitar
una cotizacion al correo consultas@
imag.com.py o a los teléfonos 021
511990/1 0 al +595 985 835123.
Seguinos en las redes
watercleanpy. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py



09¢ L9t G860 #6090 1L0 066 LIS 120 Ad-woo Bourmmm
g'g Uiy zanbBupoy 'suop Ay OADW 8p 1 [2 ££21 1IPQOZOU|'AY  UIDYODN OPUNdbS /8 £EI/ unibBog Ay Qqs\
3153130 avanio NOIDVYNUYONI ‘NOIDONNSY

S h@nﬂmﬂg.ﬁniuu.ahf . S
A A T P 3

vNoOV 3d
vdaoavzigv.iod

VINV1d

soJappupb A spjooLbD SOJUBIWINSB|IOIST

SA4VINVIV1 vivd
VNOV 1d OLNIINV1Vdl -.du._ugu._hsao




Regional ) Regional } Regional p Regional )

B

BOX EMPRESARIAL
Regional p Regional P Regional p» Regional )

Regional p Regional p Regional p Regional p Regional )

e

Regional p» Regional p ? nal p

e ————— e
1 e

nal p Regional p

e —

Regional ) - Regig

Banco Regional
presenta novedosos
productos sustentables

El Banco Regional, entidad lider y especializada a innovadora propuesta de
en el segmento productivo, lanza una innovado- productos verdes gue busca
9 P ' r aportar a la sostenibilidad del
ra propuesta que promueve la sustentabilidad del  ambientey de la produccién ofrecen
medio ambiente con la produccion. Los mismos losproductos:
consisten en lineas de'f‘mqnmamlentos. especificos AGRICULTURA DE PRECISION:
que fomentan el equilibrio. Como miembro fun-  son préstamos para la adquisicion
dador de la Mesa de Finanzas Sostenibles del Pa- de activos y servicios especificos
raguay (MFS), Regional se encuentra firmemente Para incorporar y renovar tecnolo-
id ti | trat . t gia para la gestion agricola (y agri-
compromet|, o en articular estrategias que trans- (- ganadera) basada en datos e
formen el pais hacia una economia mas sostenible.  informacién de parcelas, por medio
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REGIONAL
SUSTENTABLE

Ofrecemos productos verdes que
buscan aportar a la sostenibilidad
del ambiente vy la produccion.
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AGRICULTURA DE | RIEGO POR GOTEO FINANCIACION DE
PRECISION : Y RESPALDO SOLAR MAQUINARIAS

PROYECTOS DE VIVIENDA
REFORESTACION SUSTENTABLE

Ingresa a www.regional.com.py
para conocer mas detalles

Contact Center Seguinos en: Regiona[ )

-7 (071) 219 0000 / 0800 11 1800 £ JORY]




BOX EMPRESARIAL

de medicion y monitoreo de suelos, cultivo y clima, uti-
lizando informacién georreferenciada, sensores, ima-
genes satelitales, ciencia de datos. Estos préstamos son
ofrecidos hasta 5 anos de plazo y tasas preferenciales.
Algunos de los productos elegibles son kits de adapta-
cion para maquinaria agricola, vehiculos auténomos,
equipos para monitoreo y balizamiento (drones, monito-
res, sensores, software); servicios de geo referenciacion,
analisis de laboratorio de suelos; servicios de asesora-
miento, informatica y capacitacion, entre otros.

MAQUINARIA AGRICOLA DE BAJAS EMISIO-
NES: para la incorporacion y renovacién de maquina-
rias agricolas y camiones para transporte de cosecha o
ganado con motores de alta eficiencia y bajas emisiones
(con tecnologia de motorizacion Euro 4/Tier IlI-EPA/
Phase 3A EU o superiores), Regional también cuenta
con préstamos con garantia prendaria hasta 6 afos de
plazo. Con esta opcion se pueden comprar las siguientes
maquinarias: tractores, sembradoras autopropulsadas,
cosechadoras autopropulsadas, pulverizadoras auto-
propulsadas, camiones (unidad tractora) y camiones
para transporte de carga.

La inclusion de estas maquinarias en el trabajo diario
en el campo reduce el consumo de combustibles fosiles,
disminuye las emisiones de material particulado y es
aceptado por bancos de Desarrollo y bonos climaticos.

RIEGO SOLAR - CHACO: son préstamos para impul-
sar la implementacion de sistemas de riego para pastu-
ras emplastadas, cultivos para alimentacién de ganado y
abrevaderos en la zona del Chaco Seco, acompanando el
cuidado en esta zona y la reduccion de las emisiones de
gases de efecto invernadero por reemplazo de combus-
tible fésil de generadores. Regional cuenta con créditos
con tasas preferenciales hasta 10 afios de plazo.

Igualmente, para la zona de la Regién Oriental, se ofre-
ce Préstamos para la implementacion de riego por go-

42 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2021

teo con la finalidad de implementar sistemas de riego
de alta eficiencia por goteo, conectados a la red eléctri-
cacon opcién de respaldo de paneles solares, para agri-
cultura intensiva (ej. produccion de semillas de soja) y
ganaderia.

Este producto también cuenta con un plazo de hasta 10
anos.

Ambos sistemas ayudan al uso mas eficiente de agua, re-
duce la erosion y captacion de suelos.

FINANCIAMIENTO PARA PROYECTOS DE RE-
FORESTACION CON FINES COMERCIALES: Es
un producto desarrollado para acompaiar la imple-
mentacion de proyectos forestales de especies nativas,
incluidos el mbokaja, yerba mate, entre otros. Ademas,
incluye proyectos forestales de especies exéticas de ra-
pido crecimiento, proyectos silvopastoriles y proyectos
de reforestacion para recomposicion de bosques natu-
rales. Los plazos son adecuados a cada proyecto y para
esta propuesta se cuenta con hasta 12 anos de plazo en
alianza con Efisa y Plantec y con fondeo de la Agencia
Financiera de Desarrollo.

VIVIENDAS SUSTENTABLES: aportando a la sus-
tentabilidad de Paraguay y el medio ambiente, Regional
ofrece el primer producto de financiamiento de vivien-
das sustentables que cuenten con la certificacion EDGE,
brindando una reduccién importante en sus tasas de fi-
nanciamiento para el cliente final hasta 30 anos de pla-
zo, destinado a la adquisicién o construccién de vivien-
das amigables con el medio ambiente.

El crédito cuenta con condiciones diferenciadas a los de-
mas financiamientos existentes. En primer lugar, esta di-
reccionado al usufructo en construcciones sostenibles,
esto es, viviendas que ahorren minimamente un 20% en
energia, gestion de agua, materiales utilizados y la ener-
gia utilizada para sus procesos de obtencion.

El Banco Regional S.A.E.C.A. fue fundado en 1991 en la
ciudad de Encarnacién, Paraguay, donde actualmente se
encuentra su Casa Matriz. Nacié como un banco orien-
tado al apoyo vy la financiacion del sector agropecuario.
En el ano 2008 se incorporé Rabo Partnerships BV. de
Holanda como accionista. Actualmente Regional es un
banco sistémico que brinda servicios financieros a todos
los sectores, manteniendo firme su compromiso con el
Agro. El banco aplica el concepto de comunicacién in-
tegral a través de una Banca Digital de vanguardia, su-
cursales ubicadas en puntos estratégicos del territorio
nacional y un modelo de atencién permanente. Banco
Regional forma parte del Grupo Regional, constituido
por Regional S.A. de Seguros, Regional Casa de Bolsa
y Fundacién Regional; confirmando asi su compromiso
con el desarrollo del pais. Mas informacion en www.re-
gional.com.py CA

Www.campoagropecuario.com.py
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su produccion?

uando hablamos de modernizaciéon de campo, ine-
‘ vitablemente nos referimos a medios y soluciones
que tienen como objetivo optimizar y agilizar la
operacion, haciéndola mas sostenible y, en consecuencia,
aumentando la rentabilidad del negocio. Los tractores con

inversor de marcha son ejemplos de maquinas mas sofis-
ticadas, alineadas con este propdsito y, cada vez mas, los
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;COmo un tractor Valtra
con Inversor beneficia a

operadores ven los beneficios de este
tipo de mecanismo, que asegura agi-
lidad en las maniobras y contribuye a
una mayor eficiencia productiva, en
comparacioén con el trabajo realizado
por tractores comunes (sin la tecno-
logia).

Www.campoagropecuario.com.py



Pero, después de todo, ;qué tipo de dispositivo es este?
Basicamente, existen dos tipos de inversores: mecani-
cos y electrohidraulicos. Ambos tienen el mismo princi-
pio, que consiste en cambiar la direccion del tractor me-
diante una simple palanca, normalmente ubicada en la
parte trasera del volante por motivos ergonémicos, y te
permiten acelerar la maniobra, ahorrando combustible

en el trabajo querealizas. Ademas de la posibilidad de un
ndmero superior a las marchas delanteras-atras, lo que
también aumenta la eficiencia operativa.

El inversor mecanico, presente en algunos tractores
Valtra por debajo de 135 CV, cuenta con un simple cam-
bio de palanca hacia adelante y hacia atras, dependiendo
de la direccién que desee seguir. En un tractor sin inver-
sor, el operador necesita realizar un mayor nimero de
movimientos para invertir el sentido de marcha de la
maquinay, en algunos casos, realizar cambios en mas de
una palanca, requiriendo mas tiempo y provocando mas
fatiga operativa a lo largo de la jornada laboral.
Elinversor electrohidraulico esta presente en los tracto-
res Valtra a partir de 79 CV. En lugar del embrague me-
canico de disco de inversion, las maquinas tienen un pa-
quete electrohidraulico, un sistema menos susceptible
a fallas operativas que, ademas de brindar mas comodi-
dad y agilidad al operador, no necesita usar el pedal del
embrague y puede hacer que el cambie de proa a popa
simplemente tirando de la palanca.

Dicho esto, veamos algunos ejemplos practicos de de-
mostracion. Los tractores de la serie A4S de 79 a 99 CV
de Valtra, como el modelo A94S de 99 CV, destacan por
tener tres factores que permiten que el equipo funcione
con un 5% mas de eficiencia: la categoria de menor radio
de giro, capaz de reducir el nUmero de maniobras; el in-
versor Power Shuttle, para cambiar de direccion sin pre-
sionar el pedal del embrague; y la posibilidad de ajustar
lasensibilidad de lainversion de avance y retroceso para
gue sea mas rapida o suave, segun el perfil y las necesi-
dades del operador. Se trata de modelos mas versatiles,
que pueden absorber cualquier tipo de adversidad en las
condiciones de trabajo.

El A114, de la serie A4, por ejemplo, ofrece una tasa de
eficiencia ain mayor, un 10% en promedio, lo que per-
mite al operador trabajar de manera ain mas eficiente.
También tiene un ajuste de sensibilidad de marcha atras
de adelante hacia atras, que permite al operador elegir
maniobras mas rapidas en una situacién de plantacién o
aumentar la sensibilidad al reducir la velocidad de mar-
cha atras y hacerla mas suave para trabajos de carga o
llenado, caida del producto (estiércol, piedra caliza) y
reduccion del riesgo de accidentes cuando el trabajo se
realiza cerca de otra maquina.

El mercado dentro del sector agroindustrial sigue este
flujo, trabajando arduamente para brindar una gama de
soluciones tecnolégicas e innovadoras que hagan que el
trabajo de los agricultores sea mas rentable y sosteni-
ble al mismo tiempo. Y fue a partir de esta légica que los
tractores con inversor de Valtra comenzaron a agregar
valor al negocio y ventajas para el agricultor que quiere
mantenerse al dia y ejecutar las operaciones con el me-
jor rendimiento posible.

Encuentre los tractores Valtra en las diferentes sucur-
sales de Rieder & Cia., para un mejor asesoramiento
escanea el codigo QR y comunicate a través de nuestro
WhatsApp 0971214114. CA
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Ing. Agr. Marcos Reckziegel, gerente comercial de ProSoil.

t

La Co-inoculacion en surco de ProSaoil
significé mas rendimientos en climas secos

a tecnologia de Co- inoculacién en surco que desa-

rrolla ProSoil brinda resultados excelentes, inclu-

so en las épocas de clima desfavorable. El Ing. Agr.
Marcos Reckziegel, gerente comercial de ProSoil, destaco
gue la Co-inoculacién en surco y los buenos productos que
aplican en las parcelas de sus clientes lograron en la cam-
pana pasada incrementar el rendimiento entre 300 y 500
kilogramos por hectarea, pese a que el clima no fue muy fa-
vorable durante la siembra.
Menciond que los resultados que obtuvieron en la cam-
pana 2020/2021, cuando en el arranque de la siembra, en
el mes de setiembre, falté lluvia, se logré una importante
diferencia entre las semillas inoculadas en tratamiento de
semillay las inoculadas en surco, con alto caudal de aguay
buena cantidad de bacterias. Estimativamente la diferen-
cia en el incremento productividad oscila entre 200y 400
kg. “Esta diferencia se observa por el stand de plantas bien
posicionadas y un arranque inicial optimo del cultivo”, dijo.
“Notamos esta diferencia, porque con la Co- inoculacion
con alto caudal de agua, entre 40 a 100 litros, logramos
buena germinacion, en comparacion a lo que era la ino-
culacién en un tratamiento de semilla. Esto permitio te-
ner plantas bien establecidas desde el inicio”, dijo.
Comenté que desde ProSoil, ante la sequia que habia
durante la siembra de la campafa anterior, analizaron
los beneficios del aumento del volumen de agua. Esto
permitié que las bacterias aguantaran mas tiempo, ya
gue mantuvo un periodo de mayor humedad para que
logren activarse e infectar a la planta
“Realizamos esta experiencia en las regiones de Itapua,
Misiones, Alto Parana. Con esto logramos que las plan-
tas estén bien establecidas desde el principio, y si bien
el nivel de precipitacion se mantuvo de medio a bajo se
obtuvo una cosecha promedio 3.500 a 3.800 Kg. por
hectdrea con nuestros clientes”, dijo.
En cuanto a la zafra vigente, 2021/2022, comenté que
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se presenta un excelente desarrollo del cultivo de la soja
gracias a la humedad que esta en el suelo desde el prin-
cipio de la zafra.

Resalté que la empresa ProSoil esta en la busqueda
constante de demostrar los mejores resultados en el
campo. “Nos enfocamos en mejorar la concentracion de
los insumos, también incorporamos nuevos productos
para que el productor pueda luchar contra los proble-
mas que aparecen en el campo, como los biofungicidas
que utilizamos en el surco y sobre los cultivos como el
Trichoderma vy Bacillus subtilis.

Comenté también que ProSoil cuenta con insumos
bioldgicos y nutricionales de las marcas Nitrap de pro-
cedencia Argentina y Fertilis de procedencia Espariola,
destacé que disponen de un nematicida muy eficiente
gue logra excelentes resultado en los cultivos.
Menciond que de lo que va de la presente campaia se ob-
servan 6ptimos resultados en las parcelas. “Donde se rea-
lizé la Co-inoculacion en surco se observan plantas mas
sanas, mayor enraizamiento, nédulos mucho mas grandes
y en mayor cantidad, sanidad en las raices al igual que en
la parte aéreay lareduccion del efecto de los nematodos.
Menciond que para los tratamientos se aplican dosis im-
portantes de Bradyrhizobium, que van desde 4 a 8 dosis
por hectarea, el Azospirillum de 2 a 3 dosis por hectarea
y el Bacillus Subtilis de acuerdo a los hongos encontrados
en la zafra pasada en los cultivos.

“La aplicacion del Trichoderma se realiza de una dosis
Unica, porque buscamos evitar que exista interferencia
entre los bioldgicos”, dijo.

La empresa ProSoil en su objetivo de demostrar exce-
lencia en el campo, dispone de los mejores bioldgicos y
nutricionales, el mejor servicio técnico que se pueda en-
contrar en el pais y tecnologia innovadora con la Co-ino-
culacién en surco, para alcanzar el maximo potencial
productivo de los cultivos. CA
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ADAMA CUIDA capacita en
diferentes regiones de produccién

taciones en diferentes regiones de produccién

del pais en el marco del evento ADAMA CUIDA,
una plataforma cuyo objetivo es fortalecer los pilares
econdémicos, social y ambiental, ademas de garantizar la
sostenibilidad del trabajo en el campo y las comunidades
rurales.
Las capacitaciones fueron del 12 noviembre al 19 de
noviembre y se desarrollaron en Bella Vista Sur, Nueva
Esperanza, General Diaz, La Paloma, Curuguaty, Corpus
Chirty, Santa Fe del Parana, Katueté y Capitan Bado.
En estas fechas, el equipo de Desarrollo de Mercado de
ADAMA, en alianza con Agroefectiva, empresa especiali-
zada en tecnologia de aplicacion de plaguicidas, realizaron
las capacitaciones dirigidas a los funcionarios de la empre-
sa, cooperativas, distribuidores y productores agricolas.
ADAMA CUIDA continuara la capacitacion sobre el uso
correcto de defensivos agricolas, tanto por seguridad
como por eficiencia operativa, promoviendo el conoci-
miento sobre la tierra, las buenas practicas agricolay el
correcto manejo de plagas.
Durante el encuentro en Bella Vista, Itapua, la Ing. Agr.

I a empresa ADAMA Paraguay desarrollé capaci-

Ing. Agr. Vitor
Romani.

Ing. Agr. Laura
Semeniuk.

Laura Semeniuk, coordinadora téc-
nica de marketing, destacd que la
empresa ADAMA Paraguay esta
desde octubre del 2020 en el pais.
La compaiia es una multinacional
de origen israeli presente de 70 pai-
ses en el mundo.

Por su parte, el Ing. Agr. Vitor Romani,
investigador en tecnologia de aplica-
cién de Agroefectiva destacé algunos
puntos relevantes para la aplicacion
correcta de los defensivos agricolas,
entre ellos, mezclaentanque, ordende
mezcla, picos de pulverizaciény deriva.
Comentd que actualmente se pre-
senta mucha dificultad en la compa-
tibilidad en el tanque, para lograr la
homogeneidad en la mezcla. Tam-
bién los picos de pulverizacion deben
ser seleccionados correctamente de
acuerdo al tipo de agroquimicos para
disminuir el riesgo de deriva. CA
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a Universidad San Carlos
L (USC), institucion que Forma

Lideres en los agronegocios,
llevo a cabo 13 de noviembre la Pri-
mera edicion de la Expo Feria Filial
Presidente Hayes. El evento trans-
currié enla ciudad de Benjamin Ace-
val, una de las 12 filiales con las que
cuentala USC en el pais.
Mas de 20 estands fueron expuestos
por alumnos, egresados y micro em-
prendedores de la zona. La ocasién
fue provechosa ya que en la misma
los expositores pudieron demostrar
el fruto de sus trabajos y de lo que
son capaces de producir en base a
la ensefianzay ala capacidad de ne-
gociar que se fomentay se recibe en
San Carlos.
La apertura del evento estuvo a car-
go del Director de la Filial Ing. Agr.
Juan Carlos Altemburguer, quien
instd a los jévenes a que sigan ani-
mandose a producir. Ademas se con-
té con la presencia del excelentisi-
mo Rector Ing. Agr. Ronaldo Dietze

y del Presidente Lic. Arturo Villate.
I EXPO FE RIA FI LIAL Mas de 150 productos fueron apre-
ciados entre estos varios derivados

pR ESI D E NTE HAYES de la agricultura y ganaderia, ade-
mas de alimentos de toda clase.
Cabe resaltar que varias empresas
del rubro y de la zona estuvieron
marcando su presencia ademas de
autoridades municipales y departa-
mentales del Chaco, desde el inicio
del evento las 8:00 hasta el cierre a
las 16: 00 hs. CA

T

Presidernte Hiies Nos Uuelll
Pﬂﬁl&nﬁtmtp.ifhstﬁw!!'!
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AGRONEGOCIOS Y FORO DE INVERSIONES,

una iniciativa de la USC, organizada a través de
la Incubadora de Agronegocios San Carlos. Con el obje-
tivo de celebrar el espiritu emprendedor la comunidad
educativay asi premiar alos mejores planes de negocios,
los que presentan mayor innovacion y potencial en la
sede Central y las filiales de la USC.
En esta edicién compartimos con 15 emprendimientos
de alumnosy egresados de las filiales de It4, Santani, Pte.
Hayes, Ciudad del Este y la sede Central Asuncion de los
cuales 5 fueron los finalistas. Y los 3 mejores lugares, ob-
tuvieron premios de 1000, 500 y 250 U$ en conceptos
de servicios de Incubacion.

p or sexto ano consecutivo se realizé la FERIA DE
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LAS GANADORAS

La ganadora del puesto N° 1 fue
Monserrat Chamorro Petters, alum-
na del cuarto afo de la filial Presi-
dente Hayes, con su emprendimien-
to denominado “Che Taita”, sobre
licores artesanales de la region Bajo
Chaco, con sabores propios de la
region como: el yvapurd, mburucu-
y4, acerola, grosella, entre otros. La
estudiante accedera de esta forma
al premio de los U$ 1.000 délares en
concepto de incubacion.

En el segundo puesto quedé Raquel
Codas, alumna del cuarto ano de la
Sede Central Asuncion con suempren-
dimiento, TAPESUA, que consistente
en una mini empresa de frutillas orga-
nicas polinizadas por abejas. Ella ob-
tuvo el premio de los U$ 500 dodlares
para seguir avanzando en el negocio.
Por ultimo y en el tercer puesto la
ganadora fue Johana Maricel Acos-
ta Benitez, alumnadel cuarto afio de
la Filial de Santani, con el micro em-
prendimiento “Eireté”, relacionado

Www.campoagropecuario.com.py



con el empaquetamiento de miel en diversos tamanos.

La VI FERIA DE AGRONEGOCIOS Y FORO DE INVER-
SIONES conté con la participacion de invitados espe-
ciales como jurados entre ellos, el Ing. Ubaldo Britos
- Director de Administracién Agraria y Agronegocios
de la USC, el Econ. Victor Acosta - Director Nacional
de Emprendedurismo del Viceministerio de MIPYMES,
la Dra. Adriana Moénico - Asesora de la Incubadora de

Violeta Monserrat
Chamorro Petters

Agronomia
dto. ano
Filial Presidente Hayes

Raquel Codas
Administracion Agraria
4to. ano

Sede Centra

Agronegocios, el Ing. Humberto Paredes Miembro de
GEN Paraguay vy la Lic. Paloma Fisch, Vicedirectora de
Innovacién y Extension y desde Espana Dr. José Manuel
Bautista, impulsor del emprendimiento “Huerta Ave Ma-
ria - naranjas de Sevilla”, Espaina.
#NoviembreEmprendedor_2021 #VI Feria de Agrone-
gocios y Foro de Inversiones 2021 #LalncubadoraSo-
mosTodos. CA

Johana Maricel
Acosta Benitez

Agronomia
dto. afio
Filial 5antani

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos. Py

Visite también www.bungeparaguay.com
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| “Dia de campo” organizado

E por la empresa Rainbow Pa-

raguay se desarrollé6 en la

finca de Wilson Granemann Costa Jr,

agricultor y socio de la Cooperativa

Pindo, ubicada en la zona conocida

o como Empalados, en el distrito de

San Juan Nepomuceno (Caazapa). Se

observaron los resultados obtenidos

s’ en diez parcelas, para lo cual, cinco

\:’ . d fueron tratadas con pre emergentes

s y las otras cinco con pos emergentes,

como alternativas para el control del

Amaranthus spp., con resistencia a
glifosato y otros herbicidas.

Tras el recorrido y comparar los

resultados, los protagonistas acce-

dieron a las consultas del equipo de

CAMPO AGROPECUARIO MULTI-

MEDIA presente en la ocasion. Asi,

el dueno de casa, Costa Jr., indico

que lleva quince afos con soja, tri-

g0, maiz y avena, mas coberturas de

invierno. Sobre lo observado en el

campo resalté que se aplicaron los

productos con varios efectos distin-

tos y teniendo en cuenta las condi-

ciones climaticas que se presenta-

ron. La variedad de soja empleada

es la Sojapar 24 y se debi6 encarar

problemas de maleza.

El encuentro técnico fue el 9 de noviembre en
la zona de influencia de la Cooperativa Pindd y
se observé el comportamiento de las parcelas
tratadas. Se presentaron las opciones que pro-
pone Rainbow para el control de la maleza que
adquirio ribetes de resistencia a varios herbici-
das. Se insistio en un buen tratamiento, ademas
de otras orientaciones.

“El ‘ka‘a ruru’ (una de las especies del
género Amaranthus) fue el principal
desafio de esta chacra. Hasta hace
unos anos estdbamos con controles
manuales, pero esta vez hubo mds pro-
blemas, sobre todo porque la maleza es
nueva y no hay en investigacion algtn
herbicida. Hasta ahora se van proban-
do para tener resultados. Sobre las llu-
vias, tuvimos al inicio en buena canti-
dad, luego en exceso, que impidié »
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NOTA DE TAPA

una buena cosecha de avena. La falta de sol también impidié
realizar las aplicaciones. Tuvimos 200 mm de lluvia”, indicé.
Recordd que en los dltimos anos se trabajo para produ-
cir en torno a 4.000 kg/ha de rendimiento de soja, sin
embargo otras caracteristicas del lugar limitan esa po-
sibilidad, por lo que, incluso ya con casos de haber su-
perado aquella meta, las medias de productividad por lo
general estan en torno a 3.500 kg/ha. Finalmente insté a
los agricultores a no descuidar el tratamiento. “Siempre
es importante porque uno no sabe qué va a pasar. Por eso
es bueno realizar algo preventivo, para tener tranquilidad y
éxitos en el cultivo”, concluyé.
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Diego Ozuna,
responsable de
Investigacion
y Desarrollo,
de Rainbow en

Paraguay. .

MALEZA AGRESIVA

Estuvo como principal referente
técnico en la oportunidad, Diego
Ozuna, responsable de Investiga-
cion y Desarrollo, de Rainbow en
Paraguay, quien reconocié que la
irrupcion del Amaranthus en Para-
guay trajo enormes preocupaciones.
“En particular sobre esta maleza, el
ka’a ruru, recién ingresada al pais como
resistente al glifosato y posiblemente
a los herbicidas ALS. Se trata de una
maleza muy agresiva, muy importante
que puede generar grandes pérdidas
a la soja y a otros cultivos de verano”,
advirtié.

Resalté que la jornada fue exitosa
porque permitié compartir carac-
teristicas de la maleza en el campo
mismo. “Instalamos 1 ensayo con diez
tratamientos diferentes, tanto con pre
como con pos emergentes. Vimos las
alternativas, en donde estuvimos prin-
cipalmente enfocados en nuestro FO-
MEFLAG PLUS, que presentamos como
herbicida alternativo para control pos
emergente de esta maleza. También,
hablando de control pre emergente, la
importancia de reducir el banco de se-
millas. Es necesario abarcar estos dos
tipos de manejo”, recalcé.

Entre las recomendaciones indicé
igualmente el uso de pre emergen-
tes antes de la siembra o, de Gltima
durante la siembra, dependiendo
del producto a emplear, asi como
de la zona, por las caracteristicas
del sueloy otros factores. “Trabaja-
mos sobre tres principales productos

Wwww.campoagropecuario.com.py



para el control pre emergente el SUNGAIN XTRA, el SUN-
ZONE y el S-MAESTRO, con una base de Flumioxazin,
Sulfentrazone y S-Metolaclor, respectivamente. Para pos
emergencia, el FOMEFLAG PLUS, con Fomesafen y Bena-
zolin-Ethil”, dijo.

RESULTADOS OBSERVADOS

Ozunadestacé que dentro de lo exhibido en la ocasién
se pudieron constatar resultados bastante interesan-
tes. “La mezcla de SUNZONE y S-MAESTRO fue uno de
los tratamientos que mejores resultados arrojé en esta
parcela de ensayo. Un poco mds atrds estd la mezcla de
SUNGAIN XTRA mds S-MAESTRO, igualmente interesan-
te, asi como la mezcla de SUNGAIN XTRA mds SUNZO-
NE. Son alternativas que pueden utilizarse dependiendo
de qué malezas tenemos ademds del Amaranthus”, ma-
nifesto.

Sobre las condiciones climaticas, indicé que hubo bas-
tantes lluvias después de los pre emergentes, en torno a
250 mm, y que ello motivé a observar el desempeiio de
los productos, ya que el segmento de los pre emergentes
corresponde a un grupo bastante técnico que depende
de varios factores, como tipos de suelo, nivel de cober-
tura, cantidad de precipitacion pluvial, etc. que interac-
tuan y que inciden para un buen o mal funcionamiento.
“Estamos evaluando todos esos factores que se dieron en la
parcela y fue lo compartido en este dia de campo”.

Eduardo
Peralta,
Country
manager de
Rainbow en
Paraguay. *

Como recomendacién final insté a
los agricultores a mantenerse aler-
tas. “Que sigan con el monitoreo y si
ven algunos escapes (de malezas) des-
pués de la aplicacion de glifosato, ha-
gan el control manual. Si hay mucho,
consulten con sus técnicos de confian-
za para ver las alternativas. En el caso
del Amaranthus es una planta que
debe ser controlada de pequena, con
tres o cuatro cinco hojas,con5a 10cm
de altura. Pasando eso, ya es dificil el
control, por eso es bueno verificar tem-
pranamente. Estar atentos”, recalco.

En este sentido igualmente exhorté a
mantener las tareas preventivas, lim-
piar la cosechadora para no ingresar a
otras parcelas. Usar semillas de buena
calidad, que no estén contaminadas
con las de la maleza y otras prdcticas
que nos van a ayudar a, por lo menos,
retrasar el ingreso de esta maleza a
otros campos”, concluyé. A su turno,
Eduardo Peralta, Country manager
de Rainbow en Paraguay, indicé que
este evento es un seguimiento a ac-
ciones anteriores. >




NOTA DE TAPA

PORTAFOLIO COMPLETO

“Estamos dando un seguimiento al tema que empez6 el afio
pasado con la presencia de esta maleza de dificil control.
Bastante agresiva. Basta ver que estamos en Caazapd, un
drea relativamente nueva para el agro, de expansion de la
agricultura. Quizds hace unos 5 o 7 afios que recién estd la
agricultura y esta parte del pais y ya hay presencia de esta
maleza, lo que ratifica que es muy agresiva y endémica. Don-
de cae su semilla, va a germinar, crecer y reproducirse, gene-
rando mucha presién”, advirtio. Resalté que la compania
cuenta con buenas propuestas.

“Tenemos un portafolio bastante completo de herbicidas. Lo
que recomendamos mucho antes que productos son solucio-
nes. Por eso proponemos soluciones pre y pos emergentes.
Ademds, venimos con mucho ‘know how’ sobre este producto

y sobre esta maleza en particular, no es
que estamos experimentando, sino que
ya venimos trabajando con solucio-
nes”. Del caso particular observado
en la fecha indico que se debid rea-
lizar frente a un suelo especial por
sus caracteristicas arenosas, mas las
precipitaciones escalonadas.

“El desarrollo de las malezas comenzo
mds tarde y el de la soja vino mds agre-
siva. Sin condiciones ideales para la
aplicacion. Pero hicimos igual porque
esto se da en el campo y el control fue
bueno. Excelente frente al Amaran-
thus”, sintetizé. En otro momento,
haciendo referencia a lo que arrojo
el ano para la compaiiia, reconocio
que el problema logistico fue todo
un desafio. No solo por la bajante del
rio, que origind problemas con bar-
cazas, sino también por la escasez
de contenedores. Esta coyuntura
termind por generar retrasos.
“Teniamos un trdnsito de 90 a 95 dias
antes, pero con todo este tema, el trdn-
sito de la llegada hasta el puerto se
fue a 150 dias. Fue complicado. Tuvi-
mos que hacer algunas estrategias de
logistica. Asi, bajamos mercaderia en
Uruguay y de ahi venian por camiones.
Tuvimos que hacer un sistema bimo-
dal para cumplir con nuestros clientes.
Realmente fue un afo bastante com-
plicado. La subida de precios igualmen-
te generd una situacion que no se daba
antes, porque la gente compré a mejor
precio antes y ahora la situacion estd
mds cautelosa”, reconocio.

No obstante, resalté que se pudo
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cumplir con los clientes. “Con quienes hicimos un acuerdo,
cumplimos. Rainbow cumplié con todos”, resalto. Para la
temporada 2022 - 2023 persiste la cautela. “Vemos que
el ario agricola va a ser bastante analitico, porque tomar de-
cisiones de compra cuando el precio estd bien arriba es bas-
tante complicado. La elasticidad de precios podria definir un
punto, pero sin saber si puede ir un poco mds arriba o cae 'y
eso da un coletazo muy fuerte. Por lo que la proyeccion es
complicada y se apunta a un afo mds cauto”.

PREOCUPACION POR RESISTENCIA

Finalmente, entre los presentes estuvieron los técnicos
de la Cooperativa Pindo, liderados por el encargado de
la parte comercial y técnica, Leandro Reolodn. El profe-
sional agrénomo igualmente compartioé algunas opinio-
nes tales como la importancia de buscar respuestas a
la resistencia de malezas a herbicidas. “Estamos con esa
preocupacion desde hace tres anos. Vimos algunas plantas
especificas que ofrecen mucha dificultad de control. El glifo-
sato ya no controla, por lo que se deben buscar herramientas
eficientes”, dijo.

Agregd que es necesario acceder a soluciones y tecnolo-
gias que permitan dan respuestas a las inquietudes del
campo, sobre todo identificar herramientas diferentes
a las normalmente utilizadas para ver si se consiguen
otros resultados. “En esta jornada nos presentaron algunas
opciones de pre emergencia de la maleza y algunas de pos
emergencia para el control de estas malezas que hoy son un
problema para nosotros, porque estas malezas desarrollaron
nuevas resistencias y no hay solucién definitiva en una sola
aplicacién o un solo manejo”, advirtié.

Leandro
Reolén,
encargado
de la parte
comercial y
técnica.

*

)

Apunté a tener presente varios sis-
temas para utilizar y para lograr ese
control. “Estamos haciendo algunas
pruebas de productos para ver su efecti-
vidad, pero con bastante dificultad para
controlar estas especies existentes”. Fi-
nalmente inst6 al buen manejo antes
de la siembra, a no descuidar las co-
berturas de invierno para minimizar
efectos posteriores. “La idea es que el
productor que se acerque al equipo téc-
nico para recibir orientaciones”, insto.
Concluyé con buenas perspectivas
hasta ahoradel cultivode lasojaenla
zona de influencia de Pindé.

Cabe recodar que desde Rainbow
Paraguay se viene realizando una
serie de charlas en diferentes ti-
pos de eventos y para encarar di-
versos problemas e inquietudes de
los agricultores, con la intencién
de acompanfar in situ al productor
para demostrar en el campo cémo
funcionan los productos ofrecidos
por la compania, qué alternativas
existen, las mejores mezclas y otras
orientaciones para el combate a las
principales malezas que afectan al
pais, resaltaron los responsables de
la jornada técnica que concluyo con
un almuerzo de confraternidad. CA
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PROPUESTAS DE CORTEVA AGRISCIENCE

Reencuentro con
relanzamientos

Una serie de charlas y presentaciones presenciales brindé la compa-
nia Corteva en la primera quincena de noviembre en diferentes zonas
del pais. Se resaltd el posicionamiento de las propuestas Quintal Xtra
y Expedition, asi como la importancia de seguir con las orientaciones
para un control efectivo de plagas de temporada, en especial del chin-
che, tanto para cultivos de soja como de maiz.

pua), para pasar al dia siguiente a Santa Rita (Alto directivos de la compaiiia partici-

Parana); luego a J. Eulogio Estigarribia (Caaguazu) paron de la gira de transferencia de
y concluir el jueves 11 en Katueté (Canindeyu), abarcan- tecnologia en donde se resalté el in-
do asi las principales zonas agricolas del pais. Las prin- terés de los agricultores de retomar
cipales orientaciones las brindaron Anette Stolle, Daysi los encuentros presenciales.
Bohn, Osmar Arias de Investigacion y Desarrollo y Mar- Las presentaciones fueron dinami-
cos Mendoza, desarrollista de Productos Comerciales y cas y permitieron que los asistentes
Precomerciales, todos profesionales de Corteva Agris- tengan un buen seguimiento a las

E | recorrido se inicio el lunes 8 en Bella Vista (Ita- Anette Stolle. cience en Paraguay. De igual forma,
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explicaciones y orientaciones. Asi, Anette Stolle, lider de
Generacion de Demanda de la compaiiia, realizé un ex-
haustivo informe de Quintal Xtra, brindando indicacio-
nes puntuales para el correcto uso y sobre todo, la im-
portancia de llegar a tiempo, con aplicaciones certeras y
efectivas. Recordé que estamos en el inicio de unanueva
temporada agricola de verano y que las condiciones cli-
maticas de desarrollo de los cultivos son muy favorables,
pero también alientan a la presién de plagas.

En este grupo se encuentra el complejo de orugas con
una accion perjudicial directa e indirecta. Es por ello que
desde Corteva Agriscience se lanzo el Quintal Xtra, un
insecticida que combina potentes activos, como el Me-
toxifenocide y el Spinetoram, para el choque. En el caso
del Spinetoram, su aplicacién en bajas dosis con bajo im-
pacto sobre la mayoria de los insectos benéficos o alia-
dos. Destacé que el Quintal Xtra mantiene esa ventaja
de producto de choche sumada a la buena caracteristica
residual para proteccion en sojay maiz.

Insto igualmente a seguir con las recomendaciones téc-
nicas y aprovechar los momentos adecuados y sefala-
dos para la aplicacién, teniendo presente condiciones
favorables para esta tarea. Finalmente, resalté que el
Quintal Xtra representa una excelente opcion porque
viene igualmente a integrar el esquema propuesto por
Corteva Agriscience en cuanto a manejo de plagas se re-
fierey, por si fuera poco, con la ventaja de incluirse den-
tro de los grupos de defensivos etiquetados como los de
“franja verde”, para su uso mas amigable con el ambiente,
puntualizo.

A su turno, Daysi Bohn, desarrollista de Productos Co-
merciales y Precomerciales de la firma, abordé sobre
el Expedition. Indicé que fue formulado pensando en
el manejo de chinches, tanto el “marrén”, presente en la
soja, como el de “barriga verde”, en el maiz. “En la soja es
la principal plaga que afecta con darios directos e indirectos.
De manera directa, succiona las proteinas de las vainas de
soja que, si no se tiene la respuesta antes de llegar a estadios
superiores, los problemas serdn mayores. Igualmente posee
dos activos que permiten accion de choque y poder residual’.
Se recomienda una dosis de 300 ml por hay se sugiere
posicionarse cuando el canopeo de la hoja esté abierto,

Daysi Bohn.

e g
=7
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de esta forma se da una buena llega-
da ala zona inferior. Ademas, orien-
t6 la necesidad de un secuencial a
los 5 o 7 dias con otros 300 ml del
producto, con lo que se llegaria a los
estadios R5 o Ré6 con una gran pro-
teccién para un control efectivo en
la mayor dindmica poblacional de la
plaga. El producto es excelente para
manejo de ninfas y adultos y su apli-
cacién puntual es eficiente. Admitié
que el clima esta favoreciendo no
solo el desarrollo de cultivos, tam-
bién de las plagas.

“Los cultivos se estdn desarrollando
con total normalidad y no podemos de-
jar que una plaga interfiera en los bue-
nos rendimientos que podamos tener
mds adelante. Asi que a seguir cuidan-
do el cultivo. La soja empieza a crecer
por la situacion climdtica. Tenemos un
cultivo que se va a desarrollar y cuan-
to mds desarrollado, las aplicaciones
ingresan menos al tercio medio o P

b

CORTEVA

_agriscience



tercio bajero que es donde se alojan estas plagas problemd-
ticas”, advirtio. Indicé que hay reportes de presencia de
estos chinches en algunas zonas ya con cultivos avanza-
dos, salvo en la region Norte.

Pidi6 seguir con las recomendaciones para el caso del
maiz, para evitar la incidencia del chinche barriga verde.
“El denominado ‘punto palito’ en los primeros estadios, con
las primeras dos hojitas desplegadas, es cuando hay mayor
susceptibilidad al ataque de la plaga. Por eso recomenda-
mos el empleo de Expedition para estas primeras aplicacio-
nes que a la par son aliadas del tratamiento de semillas. Una
planta afectada por alta presion de chinche va a dejar de
producir espigas de maiz porque la planta se atrofia y recibe
mucha virosis. Asi, los perjuicios son directos e indirectos por
una misma plaga’.

Finalmente resalté otras ventajas del defensivo. “Con
Expedition tenemos un producto que rota todos los demds
insumos que usamos hoy porque usa una ruta metabdlica
distinta, para manejo de resistencia es una alternativa vd-
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Claudio Gaitan,
country leader
de Corteva
Paraguay.

lida hoy”, dijo y afadié ‘ofrecemos
productos que van encajados a lo que
es la situacioén hoy, pero también ofre-
cemos un alto valor técnico y eso hace
que nos diferenciemos en el campo
y como profesionales deberiamos de
buscar la excelencia. La agricultura es
un polo productivo y necesitamos que
la produccién sea efectiva para seguir
el progreso en el Paraguay”.

NOCHES DE REENCUENTROS
Y ANTICIPOS

Claudio Gaitan, country leader de
Corteva Paraguay, resalté que esta
gira permitié el reencuentro des-
pués de tanto tiempo con los agricul-
tores bajo la forma de evento pre-
sencial, pero siempre manteniendo
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cuidados preventivos. “La idea era hablar sobre estos dos
productos que lo estamos relanzando al mercado. Acomo-
damos el relanzamiento, pero también es un lanzamiento
porque son dos productos que lo incorporamos al modelo
de acceso al mercado que van a estar acceso directo nuestro
hacia los productores y cooperativas y distribuidores”, dijo.
Reconocié que el ciclo de charlas se dio en un momento
justo porque se debe tener en cuenta no solo comunicar
sino el qué y cdmo, pero también el tiempo adecuado.
“Salir fuera de tiempo no va a tener la recepcion espera-
da. Por ello, decidimos realizar esta serie de lanzamientos
regionales de los dos productos y, sobre todo, con mucha
aceptacion, lo que realmente es impactante positivamente”.
Anticipo que se estd trabajando para no perder de lado
el abastecimiento para la demanda del 2022, pese a si-
tuaciones de problemas de logistica y de costos.
“Estamos intentando tomar todas las providencias. Hay mu-
cha gente haciendo su parte. Sobre todo destacar que esta-
mos ante un escenario bueno y esperando tener excelente za-
fra para poder brindar bien al final de la temporada. Corteva
va a hacer el mayor esfuerzo posible y que el productor nos
vea como aliado y amigo. Resaltar que el agro no es enemigo

A
B2

Jorge Grenno,
gerente MKT
de Proteccion
de Cultivo de la
firma.

de Paraguay, es un sector amigo de Pa-
raguay”, concluyé. Finalmente, Jorge
Grenno, gerente MKT de Proteccién
de Cultivo de la firma, indicé que
dada la situacion sanitaria se pudo
concretar eventos presenciales.

A la gira por cuatro localidades en
los principales departamentos pro-
ductivos, como Itapua, Alto Parana,
Caaguazu y Canindeyu. en carpeta
figuran igualmente charlas paralelas
regionales mas pequenas. “La idea es
estar en contacto con la gente y mante-
ner ese vinculo, aunque con la experien-
cia de los encuentros virtuales, se irdn
equilibrando los modos”. Anticipé que
parael 2022 se estarian lanzando dos
productos para el mercado de arroz
Y, si dan los tiempos, para la canola y
algo de biotecnologia. Todas las vela-
das concluyeron con cenas ameniza-
das con buena musicay sorteos. CA
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A FUTURO APUNTAN A UNA
MAYOR INDUSTRIALIZACION DE
LA PRODUCCION HORTICOLA

Tercera edicion de la Expo
Tomate refleja el crecimiento
del sector horticola en Misiones

El pasado 30 de octubre se llevé a cabo la 3° edicion de la Expo Tomate en
la localidad de Santa Rosa, departamento de Misiones, con el propésito
de mostrar el crecimiento registrado por el sector horticola en la regién al
tiempo de darle a los pobladores la brillante oportunidad de comercializar
sus diferentes productos desde artesanias, propuestas gastrondémicas lo-
cales como el famoso “chorizo misionero”, flores y, principalmente, todo lo
referente a las hortalizas.
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a familia Vega, propietaria de Filo Hortic, nueva-

mente abrio las puertas de su finca a numerosos

expositores que se congregaron para ofrecer una
gran variedad de propuestas atractivas a los ojos del pu-
blico asistente. La Expo Tomate, considerada ya una cita
obligada en Santa Rosa de Lima, alo largo de tres edicio-
nes ha demostrado el potencial no solo de la zona sino
también del octavo departamento en lo que respecta a
la produccion horticola pues afo tras afio se observa una
mayor cantidad de agricultores abocados al rubro como
fuente principal de ingresos. En este sentido, la firma an-
fitriona representa un caso exitoso debido a su eficiente
modelo de negocios a través del cual pretende incenti-
var a mas familias a optar por la horticultura con miras
al crecimiento de la produccién nacional en volumen y
calidad, segtin manifesto a nuestro medio Pascual Vega,
socio propietario de Filo Hortic, quien se mostro visible-
mente entusiasmado por el impacto positivo del evento

Ing. Agr.
Moisés
Santiago
Bertoni,
Ministro de
Agriculturay
Ganaderia.

y la amplia repercusién que esto ge-
nera en los medios de comunicacion.
“La Expo Tomate constituye una exce-
lente oportunidad de mostrar el em-
prendimiento en si como una opcion
de trabajo de unidad familiar y tam-
bién reforzar la idea que el desarrollo
sostenible viene de la mano de las in-
novaciones, investigacion y tecnologia
sin dejar de lado el empenio, sacrificio y
la pasion”, indicé Pascual. Asimismo,
el apoyo a los productores a nivel
departamental estd a la vista al pro-
porcionarles un espacio totalmente
gratuito en la muestra donde ade-
mas de promocionar sus mejores
productos y servicios tienen la po-
sibilidad de interactuar con re- =»
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presentantes del Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG) y diferentes empresas especializadas.

Eltitular de la cartera de Estado, Ing. Agr. Moisés Santia-
go Bertoni, resalté la labor de la familia Vega y su contri-
bucién alacomunidad al desarrollar una iniciativa noble
que promueve la produccién de tomate -y sus deriva-
dos- y otras hortalizas de alta calidad, que incluso hoy
dia ya se encuentran disponibles en cadenas de super-
mercados para el consumo interno, con auspiciosas pro-
yecciones de negocios a futuro. También mencioné que
esta pujanza y espiritu emprendedor sirve de ejemplo e
inspiracion para otros denotando la importancia de usu-
fructuar la riqueza de la regién como método para ele-
var la calidad de vida de las personas. Al ser consultado
acerca del panorama actual del sector horticola, el mi-

nistro dijo que se registré una muy buena produccién en
la mayoria de los rubros (tomate, locote, cebolla, papa,
etc.) con optimas condiciones para la comercializacion,
y este marco ayuda al productor a mantenerse estimula-
do y con el deseo de seguir mejorando la produccién en
extension, es decir, ‘que produzcamos mds meses al afio”.
“Nosotros venimos acompanando todo el proceso. El Minis-
terio tiene varios programas enfocados a la horticultura en
los cuales se da desde la asistencia técnica hasta el acom-
pafiamiento con tecnologia y herramientas de manera a
facilitar algunos procesos que por la escala de produccion
algunas veces al agricultor le resulta dificil acceder como
pozos, sistemas de riego y algunas infraestructuras para ir
mejorando la produccion como casetas, invernaderos, entre
otros”, expresoé Bertoni.
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APUESTA POR LA INDUSTRIALIZACION

En el marco de la Expo Tomate se llevo a cabo la firma
de un convenio de cooperacién entre Filo Hortic y la
Universidad Nacional de Asuncién (UNA), que prevé
aunar esfuerzos para avanzar en la industrializacion del
tomate, del morrén, de la miel y otros productos con el
proposito de dar mayor valor agregado a la produccién
nacional y crear fuentes de trabajo para las familias pa-
raguayas. El documento fue suscrito por los hermanos
Vega Alvarenga; la Prof. Doc. Zully Vera de Molinas, rec-
toradelaUNA;y el Prof. Ing. Agr. Jorge Daniel Gonzalez,
decano de la Facultad de Ciencias Agrarias de la UNA,
guedando asi sellada la alianza cuyas aristas claves gi-
ran en torno a la investigacién y la aplicacion del cono-
cimiento cientifico a favor del fortalecimiento del sector
horticola. De igual modo los ejes de accidn se centraran
en configurar un ecosistema favorable para la comercia-
lizacion de los productos.

CMP AGRO PRESENTE EN LA EXPO TOMATE
Diversas empresas aliadas marcaron presencia en la oca-
sion siendo CMP Agro una de las firmas con mayor desta-

que en palabras de los organizadores
del evento dado el apoyo recibido en
cada edicién y por el excelente ser-
vicio que proporciona su equipo de
profesionales en términos de aseso-
ramiento técnico previo a la adqui-
sicion de determinados materiales y
asistencia a campo. De acuerdo con
Remigio Rivarola, asesor técnico de
CMP Agro, este tipo de encuentros
ayudan a dar visibilidad al trabajo
que hay detras del producto final y
permite observar de primera mano
las caracteristicas, calidad y atribu-
tos de los implementos utilizados en
la produccién de hortalizas.

La horticultura encierra toda una
ciencia y al margen de los cuidados
culturales propios de cada agricul-
tor la correcta elecciéon de los mate-
riales resulta fundamental en cual-
quier caso porque de ello depende
el aprovechamiento de la inversién
inicial apuntando a obtener bene-
ficios econdémicos tras la cosecha.
Pensando en este punto, CMP Agro
promocioné en la 3% Expo Tomate
su completo porfolio de productos
que incluye: los cobertores blanco/
negro para invernadero Techazo
AgrinPlex, especialmente disefiados
para su uso como cobertor de galpo-
nes, con resistencia a la exposiciéon
de vientos y sol sin sufrir alteracio-
nes en sus propiedades; mulching
ultra-liviano, de gran elasticidad y
resistencia mecanica superior a los
materiales tradicionales; mantas
de solarizacién, un método seguro
y econémico que disminuye la po-
blacién de hongos, bacterias y ne-
matodos de suelo, todo a la vez que
conserva la flora benéfica que cola-
bora con el control de patégenos y
reduce o elimina malezas; ademas
de otras soluciones eficientes.

Para aquellos que desean incursio-
nar en la horticultura desde CMP
Agro aconsejan buscar la ayuda de
los profesionales al momento de es-
coger los materiales de trabajo, en
lo posible implementar tecnologia
en la finca para el desarrollo soste-
nible de la produccion y mantener-
se actualizado sobre las tendencias
de la industria junto con las buenas
practicas horticolas. CA
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Grupo Sarabia premio
a los ganadores de su
Concurso de Innovacion

Bajo el lema “Tu idea suma, juntos innovamos”, el Primer Concur-
so de Innovacion del Grupo Sarabia premié las ideas innovadoras de
colaboradores de Tecnomyl, Agrofértil y Agropecuaria Campos Nue-
Vos... quienes presentaron novedosas ideas aplicables a las empresas
del Grupo, con miras a la Sustentabilidad, Agricultura 4.0, Trasforma-
cion Digital, Nuevos Negocios, Responsabilidad Social, Industria 4.0y

Optimizacién de Procesos.

lleta y Ciudad del Este, el Grupo Sarabia premié

a los mejores proyectos de innovacion presen-
tados en el concurso que fue organizado por el area de
Innovacion, Marketing y Recursos Humanos en don-
de participaron las empresas Tecnomyl, Agrofértil y
Agropecuaria Campos Nuevos. El Primer Concurso de
Innovacion del grupo empresarial conté con 773 ideas
generadas por las 3 empresas componentes del grupo.
Un total de cincuenta llegaron a las semifinalesy 21 alas

E | 2 y el 3de noviembre, en las localidades de Vi-
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finales, sumando mas de 15 horas de
tutorias.

El Head de Innovacion del grupo em-
presarial, Felipi Sarabia, destaco que
desde el compromiso de la direcciéon
y los gerentes de las empresas se
busca crear un ambiente favorable
y condiciones propicias para que la
innovacién ocurray se vuelva cultu-
ra. Evalué como altamente positivo
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el impacto del Concurso de Innovacion, valorizando que
las empresas consideran como un importante activo las
ideas provenientes de sus colaboradores, al punto de in-
corporar las que se destacan por sus alcances y chances
de implementacion.

Remarcé que, desde los inicios del movimiento de inno-
vacién acompafiando la nueva economia marcado en el
ADN del grupo empresarial, se han efectuado 3 misio-
nes al Silicon Valley y diversos workshops con gerentes
y lideres, incluyendo capacitaciones en las habilidades y
competencias necesarias para acompanar los cambios.
Felipi agrego que siempre se busca que lainnovacion lle-
gue a todos los colaboradores. “Con este concurso, mos-
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d para sus cult

Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix. Py

Visite también www.bungeparaguay.com

tramos la importancia de acomparnar
las nuevas tendencias en el agronego-
cio y la tecnologia, buscando aplicar
esas iniciativas internamente para el
crecimiento de las empresas”, finalizo.

IDEAS QUE GENERAN
CAMBIOS

En Tecnomyl, la temética de “Re-
cuperacion de producto de proceso
industrial” (presentada por el duio
conformado por Marlyn Estigarri-
bia y Mayra Alfonso) se llevo el =»

L

ivos con la callii:lad internacional de Bunge.




BOX EMPRESARIAL

3 Puesto

fianrnrs e innovacin

primer premio. En segundo lugar, quedé Maria Asuncién
Espinola, con su proyecto sobre “Energia limpia a través del
uso de filmes fotovoltaicos orgdnicos”. Y el tercer premio fue
para André Battistus, con su proyecto “Marketplace: Ges-
tién de distribucion y automatizacion de pequenas ventas”.
En lo referente a Agrofértil, el proyecto sobre “Telemetria
- silos”, presentada por Jodo Schardong y Pedro de Souza,
fue acreedora del primer premio. Por su parte, la “Cam-
paria done sangre, salve vidas”, propuesta por Pablo Bruch,
accedio al segundo lugar y en tercera posicion quedé el
proyecto de FértilCoins, de Herén Vendruscolo.

Entre los finalistas de Agropecuaria Campos Nuevos,
el primer premio correspondio al proyecto sobre “Con-
trol de gastos por estancia”, de Karen Flecha. El segundo
puesto fue para “Digitalizacion del legajo de funcionarios”,
presentada por Rocio Ibarra, quedando en tercer lugar
el proyecto sobre “App para celular” de Gustavo Duré.
Los ganadores del primer premio accedieron a sumas de
dinero en efectivo, 50 Bcoin’s para cada colaborador -
gue pueden ser canjeadas en la plataforma Big Idea de
innovacion del grupo - y un viaje al ecosistema de Inno-
vacion en Sao Paulo, Brasil. Los premiados como segun-
dos y terceros accedieron a sumas de dinero y libros re-
ferentes a innovacion.

OBJETIVO: DESARROLLAR INNOVACION

Para cerrar el evento, el CEO del Grupo Sarabia José
Marcos Sarabia agradecio a todos los participantes, va-
lorizando las ideas presentadas y reafirmando el com-
promiso asumido por la Directiva de continuar apoyan-
do el movimiento innovador corporativo. “Estoy muy feliz
y orgulloso por ver tan buenos proyectos en este concurso.
Pasamos juntos muchas etapas, y el hecho de que nuestro
grupo cree una instancia como H20 Innovations, para de-
sarrollar ideas y personas dentro de la empresa, es algo que
no imaginé”, destacé. “Creamos un espacio cuyo objetivo es
desarrollar innovacion desde las ideas de las personas de la
empresa... y en un futuro proximo, también de personas que
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no estdn en la empresa. Trabajar una
idea, para transformarla en un proyec-
to que a la vez debe ser transformado
en realidad, no es tan fdcil. Incluso pre-
sentar las ideas no es tan fdcil”. Sara-
bia subrayé que muchas ideas que
no llegaron a la final también fueron
seleccionadas para desarrollar a fu-
turo. “Nuestro objetivo es capturar la
mayor cantidad posible de esas ideas,
para transformarlas y aplicarlas gene-
rando valor. Las empresas que no miren
las innovaciones en el mundo posible-
mente no van a estar en el futuro. La in-
novacion requiere que la empresa cree
la cultura y el ambiente que la facilite.
Y nosotros lo hacemos”, finalizo.

El Concurso de Innovacion se inicié
en 2017 enelsenode Tecnomyl, eva-
luando ideas referentes al quehacer
de la planta industrial. En 2020 se
extendio al resto de laempresa;y en
2021 se amplié ademas a todos los
colaboradores de Agrofértil y Agro-
pecuaria Campos Nuevos.

El Grupo Sarabia es lider del agrone-
gocio en Paraguay en los segmentos
de produccion y comercializacién de
defensivos agricolas y fertilizantes y
acopio de granos, a través de sus em-
presas Tecnomyl y Agrofértil. Sus di-
rectivos José Marcos Sarabia, Paulo
Sergio Sarabiay Antonio lvar Sarabia
participan activamente en las accio-
nes de Responsabilidad Social Em-
presarial, fomentando actividades en
favor de los sectores mas vulnerables
y del cuidado del ambiente. CA
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FUNGICIDA

La Roya y las Enfermedades de Fin
de Ciclo tienen los dias contados.
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NOVEDOSA PLATAFORMA
DE FECOPROD

Desde la Federaciéon de Cooperativas de Produc-
cion (Fecoprod) vio la luz el Centro de Recursos
Econdémicos (CRE), una novedosa plataforma in-
formatica que permite socializar la divulgacién
de datos de interés econémico y que puedan
contribuir eventualmente a la hora de proyectar
politicas publicas y que contribuyan al desarrollo
del pais, en opinion de sus referentes. El acto fue
en el saloén auditorio de la organizacion, en su sede
central en Asuncion, el miércoles 24 de noviembre.
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posible gracias al programa Mi-

Pyme Compite, financiado por la
Unién Europea. La propuesta apun-
ta a acercar a los interesados, con
especial enfoque a las cooperativas,
de informaciones Gtiles sobre temas
econdémicos, financieros y de co-
mercio exterior, segin un material
de divulgacion dado a conocer por la
Fecoprod.
Conforme al texto proveido, con esta
plataforma digital, se busca dar un
paso adelante para que el usuario
pueda acceder a un boletin mensual
de informacién importante y de gran
ayuda sobre las actividades que con-
llevan al comercio exterior de produc-
tos vinculados al sector cooperativo.
Ademas, el CRE prevé ofrecer datos
adicionales, se indico.
Entre estos, aquellos vinculados al
crecimiento del Producto Interno
Bruto (PIB) primario agricola y la
reduccion de pobreza, asi como un
analisis de como vienen interactuan-
do ambos indicadores, pues a medi-
da que el PIB agro mejora, se logra
un efecto cascada que contribuye a
disminuir los indices de pobreza, se-
gun se informé en la ocasion.

I gualmente, esta iniciativa fue

En el lanzamiento estuvieron pre-
sentes el presidente y el gerente
general de Fecoprod, Alfred Fast y
Blas Cristaldo, respectivamente, y
Victor Vazquez, experto consultor,
quien desarrollé una breve explica-
cion del funcionamiento del CRE,
ademas de compartir algunos resul-
tados del aporte de las cooperativas
alasociedad.

Sobre el CRE indicé que, entre otros
contenidos, se ofreceran estadisti-
cas generales del Banco Central del
Paraguay (BCP), como el indice de
Pobreza Multidimensional (IPM), in-
dicadores financieros y econémicos,
etc. Otro aporte seran las cotizacio-
nes diarias y semanales de principa-
les indices internacionales, asi como
precios internacionales de granos.
De igual forma aproveché para dar
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Victor Vazquez, experto consultor, quien desarrollé

una breve explicacién del funcionamiento del CRE.
—
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a conocer la relevancia del sector cooperativo, sobre la
base de una muestra preliminar con datos de ocho aso-
ciadas seleccionadas, en un trabajo del primer semestre
del 2021. Uno de los primeros puntos divulgados tuvo
que ver con empleados registrados en IPS, aportes di-
versos e impuestos varios de las cooperativas.

En ese sentido, segin el resultado del trabajo, la muestra
preliminar evidencié que estas ocho cooperativas aportan al
Estado mas de 41,9 mil millones de guaranies y, si a esto se
suman items como donacionesy aportes aorganizaciones de
productores, apoyos a programas comunitarios y a gremios,
el total entonces pasaria los 42,2 mil millones de guaranies.
Laencuesta sobre aportes de las cooperativas socias de Fe-
coprod igualmente arrojé como resultado que mantienen
240 km de caminos, 200 km de lineas eléctricas y apoyan a
23 centros educativos. Ademas, en un ano todavia con pan-
demia, se asistio a siete hospitales, centros de salud, unida-
des de salud familiar y otros establecimientos similares.
Esto se tradujo en mas de 850 millones de guaranies, suma-
dos alos mas de 1.700 millones de guaranies en donaciones
dentro de la emergencia Covid-19. Mas otras donaciones
el total dado a productores y otros beneficiarios superé
los 3.650 millones de guaranies, se indicé. Igualmente se
recordd la composicion de las asociadas y sus integrantes.
Asi, se indico que del universo de asociadas, el 82% tie-
nen a la produccién como principal actividad, mientras
que 18% tienen énfasis en ahorro y crédito; en total, su-

man mas de 171,5 mil socios, segregados en 54% hom-
bres y 46% mujeres (incluyendo personas juridicas). El
17% son productores, mientras que el 83% no, subrayo.
De la produccién total del pais, las cooperativas representan
en torno al 15% de soja, 11% de maiz, 37% de trigo, 17% de
carne vacuna y 60% de leche cruda. Con respecto a las ex-
portaciones, en soja en el 2020 participaron con el 7,8% de
los envios totales; en 2,6% para el caso del maiz; 14,8% en
trigo; 19,3% en carne vacunay 35,1% en leche en polvo.
Sobre el boletin mensual de comercio exterior, el asesor
anticipo que se brindara informacion de comercio exterior
sobre rubros de interés para las cooperativas de produc-
cién, se tendran como referencias cinco rubros: el comple-
jo sojero, las carnes (bovina, porcina, aviar), maiz, trigo y
|acteos. Ademas del BCP, se consultaran otras fuentes.

El acceso digital se puede hacer desde el sitio en internet de
Fecoprod (en la “pestaria” APPS o siguiendo la ruta https:/
cre.fecoprod.com.py. Blas Cristaldo reconocioé que esta pla-
taformatomoé como inspiracion el boletin del Departamento
de Agricultura de Estados Unidos (USDA) porque en nues-
tro pais todavia persiste el déficit de las estadisticas.

El presidente de Fecoprod insistio en este punto y recalcé
que toda politica publica pensada para el pais debe contar
con informaciones creibles, estadisticas actualizadas y trajo
acolacién el desfasaje que representa, por ejemplo, tener un
Censo Agricola Nacional conmas de 13 afios, cuando loideal
es realizarlo regularmente y con datos fidedignos. CA




EVENTOS

Pasantias de Innovacion
y flnanzas agropecuarias
sostenibles

De la mano de la Federacion de Cooperativas de Produccion
(Fecoprod), con la asistencia de la Confederacion Alemana de Coope-
rativas (DGRV) se realizé un encuentro en Ybycui (Paraguari) los dias
22 y 23 de noviembre que tuvo como objetivo elaborar los delinea-
mientos a seguir las iniciativas en conjunto entre ambas institucio-
nes, entre ellas, continuar con la pasantia de técnicos para comple-
mentar las orientaciones y fortalecer las acciones.

clave en toda iniciativa que apunte al desarrollo

de actividades agropecuarias. Por ello, tanto Fe-
coprod como DGRYV vienen realizando actividades en
forma coordinada para la transferencia de tecnologia y
mejorar la gestién en las unidades productivas, a través
de la capacitacion de los técnicos. También en la opor-
tunidad se aproveché para dar a conocer experiencias
positivas gracias a este tipo de propuestas.
Para el tema de la pasantia de innovacion y finanzas
agropecuarias sostenibles, se reforzé el concepto de

E | componente financiero es uno de los aspectos
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ampliar los acuerdos interinstitucio-
nales entre Fecoprod y DGRV, por lo
gue en ocasién del encuentro de Yb-
ycui, se buscd como objetivo princi-
pal la elaboracion de una agenda de
trabajo en conjunto, que pueda ser
ejecutada en un nuevo periodo de
colaboracién, proyectado del 2022
al 2024, segun informo la federacion
através de sus redes sociales.

Cabe recordar que una anterior ex-
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periencia favorable fue la realizada en el Centro Tecno-
l6gico Agropecuario del Paraguay (Cetapar), en Yguazu
(Alto Paranad), en julio pasado. En esa ocasion, se dieron a
conocer varias experiencias concretas de financiamien-
to al ambito productivo. Para esa oportunidad, se forma-
lizo la invitacion a aquellas cooperativas cuyos técnicos
concurrieron a aquella capacitacién y que supuso una
actualizacién de cara a los desafios actuales y futuros.

GRAN DESAFIO

En ese mismo sentido, conforme un informativo institu-
cional dado a conocer, el financiamiento de actividades
agropecuarias constituye uno de los grandes desafios de
este sector tan esencial, se indicé desde la federacion.
Ante este reto, la DGRV, con el apoyo de Fecoprod, es-

tablecié como estrategia crear una
Mesa de trabajo en innovacion y fi-
nanzas agropecuarias sostenibles.
Desde esta instancia se buscara in-
centivar el intercambio de experien-
cias y conocimientos.

De igual forma, se constituira en
un canal para la transferencia de
tecnologia, del que se espera poder
ayudar a las cooperativas a seguir
profesionalizando el otorgamiento
de crédito al sector productivo. Fue
asi,como, en linea con la experiencia
anterior, la nueva reunién, esta vez
en el Hotel Villa América, de Yby-
cui, permitié profundizar los temas
y apuntar al disefio para elaborar
la agenda de trabajo conjunto a ser
ejecutada en el nuevo periodo de
colaboracioén.

Dentro de la agenda se presentaron
los objetivos de la Mesa, sus meto-
dologias de trabajo y la exposicién
del plan tentativo de actividades
para el ejercicio 2022. Ademas, se
compartié un modelo de negocio
interesante e innovador de finan-
ciamiento agropecuario sostenible.
Como experiencia practica, también
se visitd la finca de un socio produc-
tor y directivo de la Cooperativa la
Colmena Ltda. De esta forma, se
avanzé hacia las metas trazadas en
torno a estainiciativa. CA




El USDA estimé la produccién de soja
de la campaina 2021/2022 en 384,01
millones de toneladas, por debajo de los
385,14 millones del informe de octubre.
Las existencias finales fueron calcula-
das en 103,78 millones de toneladas,
también debajo de los 104,57 millones
del reporte anterior y de los 105,50 mi-
llones previstos por los privados.

Para Estados Unidos, el organismo ofi-
cial estimé el rinde promedio nacional en
34,43 quintales por hectarea, abajo de
los 34,63 quintales de octubre y de los
34,90 quintales calculados por los pri-
vados. En funcién de ese dato, la produc-
cién fue proyectada en 120,43 millones
de toneladas, por debajo de los 121,06
millones del mes pasado y de los 122,04
millones pronosticados por los operado-
res en la previa del trabajo oficial.

Respecto del resto de las variables co-
merciales estadounidenses, el organis-
mo mantuvo la molienda en 59,60 millo-
nes de toneladas, pero redujo el uso total

Merma en la cosecha y el stock

de 62,85 a 62,77 millones. Conforme con
lalentitud con que se vienen desarrollan-
do las ventas externas, el USDA redujo
de 56,88 a 55,79 millones de toneladas
su prevision sobre las exportaciones.
Asi, las existencias finales fueron calcu-
ladas en 9,25 millones de toneladas, por
encima de los 8,71 millones del reporte
de octubre, pero por debajo de los 9,85
millones previstos por los privados.

En cuanto a Brasil, el principal pro-
ductor y exportador mundial de soja,
el USDA mantuvo en 144 millones de
toneladas su estimacion sobre la cose-
cha, pero elevd de 93 a 94 millones el
volumen de sus exportaciones.

Para la Argentina el USDA redujo de
51 a 49,50 millones de toneladas su
estimacion sobre la cosechay de 6,35 a
5,35 millones el calculo sobre las expor-
taciones.

La estimacion sobre las compras chinas
fue ajustada de 101 a 100 millones de
toneladas.

Mejora expectativa
de produccion

El USDA estimé la produccion mundial
de maiz fue proyectada en 1204,62 mi-
llones de toneladas, por encima de los
1198,22 millones del informe de octu-
bre. Las existencias finales fueron calcu-
ladas en 304,42 millones de toneladas,
también arriba de los 301,74 millones
del reporte anterior y de los 300,80 mi-
llones previstos por los privados.

Para Estados Unidos proyecté la cose-
cha en 382,59 millones de toneladas,
arriba de los 381,49 millones del repor-
te anterior y de los 382,29 millones pre-
vistos en la previa por los operadores.
Asimismo el organismo mantuvo en
143,52 millones de toneladas el uso
forrajero y elevé de 311,93 a 313,20
millones el uso total por el incremento
del volumen destinado a la industria del
etanol, que pasé de 132,09 a 133,36 mi-
llones de toneladas. El calculo sobre las
exportaciones fue sostenido en 63,50

Cotizaciones en Chicago (30-11-21)

US$/Ton

US$/Ton
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millones. En el balance de todas estas cifras, el
USDA ubicé el stock final en 37,94 millones de
toneladas, levemente por debajo de los 38,10 mi-
llones de octubre, pero por encima de los 37,60
millones esperados por los privados.

Respecto de Sudamérica, el USDA estimé la pro-
duccién de Brasil en 118 millones de toneladas y
sus exportaciones, en 43 millones, sin variantes.
Para la Argentina el USDA proyecté la cosecha en
54,50 millones de toneladas, por encima de los 53
millones del mes pasado, en tanto que las exporta-
ciones las estimé en alza, de 38 a 39 millones.

En cuanto al cuarto mayor exportador, Ucrania, el
USDA mantuvo su estimacion sobre las ventas en
31,50 millones de toneladas.

Del lado de la demanda, las importaciones de Chi-
na fueron sostenidas en 26 millones de toneladas,
con una cosecha también estable en 273 millones
y con existencias finales que fueron elevadas de
209,17 a 210,68 millones.

Para México, la Unién Europea y Japoén el USDA
mantuvo sus expectativas de comprasen 17,en 15
y en 15,60 millones de toneladas, respectivamen-
te, en tanto que lademanda del bloque del Sudeste
Asiatico fue llevada de 17,30 a 17,40 millones.

Tractores
John Deere 824

Leve merma en
la produccion

En su informe de noviembre, el
USDA proyectd la produccion
mundial de trigo de la campana
2021/2022 en 775,28 millones de
toneladas, levemente por debajo de
los 775,87 millones del informe de
octubre. Las existencias finales fue-
ron calculadas en 275,80 millones
de toneladas, abajo de los 277,18
millones del reporte anterior y a los
276,50 millones previstos por los
privados.

Asimismo sostuvo la produccion
estadounidense en 44,79 millones
de toneladas, redujo de 3,40 a 3,13
millones las importaciones, en tan-
to que mantuvo el uso forrajero en
3,67 millones y que elevé de 31,60
a 31,65 millones el uso total. Las
exportaciones fueron calculadas en
baja, de 23,81 a 23,41 millones.

El USDA elevo la produccion de

Rusia de 72,50 a 74,50 millones
de toneladas, en tanto que sus ex-
portaciones fueron incrementadas
de 35 a 36 millones. Para Ucrania
sostuvo la cosecha en 33 millones
de toneladas, pero las ventas ex-
ternas fueron elevadas de 23,50 a
24 millones.

En cuanto a la Unién Europea, la
cosecha fue ajustada de 139,40 a
138,40 millones de toneladas, no
obstante lo cual las exportaciones
fueron elevadas de 35,50 a 36,50
La cosecha y las exportaciones de
Canada fueron sostenidas en 21 y
en 15 millones de toneladas.

Para Australia no hubo cambios,
con la cosecha en 31,50 millones de
toneladas y las exportaciones, en
23,50 millones.

Para la Argentina sostuvo la cose-
cha de 20 millones de toneladas y
con ventas externas por 13,50 mi-
llones.

En cosechadoras John Deere encabeza las
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rando que hace muchos afos no ocurre. Se-
gun los datos de la Camara de Automotores
y Magquinarias (Cadam) hasta noviembre se
vendieron 1833 tractores, 309 cosechadoras
y 100 pulverizadores. En las preferencias por
las marcas siguen las mismas tendencias de los
meses anteriores. En tractores, John Deere li-
dera el mercado con el 45% de las ventas. El se-
gundo lugar mantiene Massey Ferguson con el
17% de las preferencias y en tercer puesto esta
New Holland con el 14% de las ventas.

preferencias con el 39% del mercado, le sigue
New Holland con el 37% de las ventas y Case IH
mantiene el tercer puesto con el 12% de las ventas.
En pulverizadoras, Jacto se mantiene al frente
con el 32% del mercado, se queda en segundo
lugar John Deere con el 27% de las ventas y
quedan en tercer puesto New Holland y Case
con el 10 % del mercado cada uno.

Sin duda el 2021 cerrard un afio con optimas
ventas, practicamente salieron todas las dispo-
nibles. El alza de precio de los commodities fue
el principal motor que permitio esta situacion.
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NOTA TECNICA

La mayoria de los pulverizadores agricolas
producen gotas por presion hidraulica.

~a

Ing. Agrénomo Daniel Petreli

Especialista en tecnologia de aplicacion
de Jacto

Ing. Agronomo Fabiano
Griesang

Especialista de productos de Jacto

RECOMENDACIONES JACTO
Consideraciones para
|la aplicacion adecuada
en los cultivo de soja,
maiz, arroz y algodon

han desafiado al hombre en la produccién de ali-

mentos desde los albores de la agricultura. Entre
las diversas formas de manejo desarrolladas, el uso de
productos quimicos sintéticos sigue siendo la principal
estrategia utilizada, mientras que el uso de agentes bio-
l6gicos aumenta constantemente.
Teniendo en cuenta el uso de caldos fitosanitarios, los
pulverizadores juegan un papel importante. Deben pro-

I as plagas y enfermedades en plantas cultivadas

78 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2021

porcionar el uso racional de los in-
sumos, cuya finalidad es distribuir
uniformemente los productos en el
objetivo, de manera agil para apro-
vechar las mejores ventanas de apli-
cacion, en la dosis justa y en el mo-
mento oportuno.

En este texto se propone presentar
puntos importantes a ser considera-
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dos para la correcta aplicaciéon de productos fitosanita-
rios en varios cultivos agricolas, como de soja, maiz, arroz
y algoddn, llevandole al lector definiciones sobre el proce-
so de pulverizacién, laimportancia de conocer el objetivo,
los criterios para la definicién del volumen de aplicacion,
el tamarno de gotas y la necesidad de cobertura en los ob-
jetivos. jLe deseamos una buena lectura!

PULVERIZACIONES AGRICOLAS

En el modelo agricola actual, el principal método de con-
trol de plagas y enfermedades se basa en el uso de pro-
ductos fitosanitarios formulados.

La pulverizacion es el proceso fisico que consiste en
fragmentar el caldo fitosanitario en gotas. Las pulveriza-
ciones agricolas, en su gran mayoria, se realizan median-
te un sistema de pulverizacién hidraulica, en el que se
forma un chorro de liquido a partir del pasaje del caldo
a presion por el orificio de las boquillas de pulverizacion.
Las gotas se producen entonces a partir de la friccién de
este chorro a alta velocidad con el aire atmosférico del
entorno de la boquilla.

El pulverizador es el responsable de producir las gotas
y de distribuirlas en el area objetivo. El debe atender las
exigencias especificas de cada aplicacién y permitir que
la calidad de la pulverizacién sea constante en toda el
area tratada (Figura x). Varias innovaciones y tecnolo-
gias integradas en los pulverizadores ayudan al opera-
dor en latoma de decisionesy en la ejecucion de las acti-
vidades, haciendo que la aplicacion sea mas agil y mejor.
La correcta configuracion del pulverizador debe conside-
rar varios parametros relacionados con el objetivo a al-
canzar, las propiedades de los productos y las condiciones
ambientales en el momento de la aplicacion. Es posible rea-
lizar ajustes en el volumen de aplicacion, el tamario de gota,
la velocidad de trabajo y la distancia entre el pulverizador
y el objetivo, ademas de poder hacer uso de tecnologias es-
pecificas, como asistencia de aire y electrificacion de gotas.

¢CONOZCO MI OBJETIVO? :DONDE ESTA?
Conocer bien el objetivo puede ser crucial para el éxito
de la aplicacién. El objetivo puede estar presente en cul-
tivos reciénimplantados o en cultivos que se encuentran
en fases mas avanzadas. Cada situacién requiere una
configuracién especifica del pulverizador para lograr el
maximo de eficacia en el proceso de aplicacion, con op-
timizacién en el rendimiento operativo del pulverizador
(velocidad de trabajo, volumen de aplicacion y tiempo
destinado al reabastecimiento)y transferencia del pro-
ducto al objetivo (densidad de gotas, calidad de distribu-
cion y cobertura de las superficies), ademas de alcanzar
un control eficaz, tanto si el objetivo es una plaga o una
enfermedad.

Cuando el objetivo esta presente en plantas pequeias
y de superficie foliar reducida, el area que sera cubierta
por la pulverizacién también es pequeia, lo que permite
volumenes de aplicacion menores. Por otro lado,cuan-
do el objetivo esta presente en plantas adultas, con alta

frondosidad, como en el caso de cul-
tivos anuales en fases avanzadas de
desarrollo, que tipicamente tienen
un area foliar extremadamente alta,
el volumen de caldo requerido tien-
de a ser mucho mayor.

La ubicacion del objetivo es otro fac-
tor determinante en la configuracion
de lamaquina, ya que cuando se ubica
enlaparte superior de las plantasy en
la superficie adaxial de las hojas (cara
superior) es facilmente alcanzado por
la aplicacion, mientras que cuando se
encuentra en el estrato inferior del
dosel y en la superficie abaxial de las
hojas (envés) se requiere un criterio
mas preciso para la aplicacion.

Por lo tanto, la configuracion ade-
cuada del pulverizador debe consi-
derar las caracteristicas del objetivo
que se alcanzara en la aplicacién. El
volumen de aplicacion debe ajus-
tarse a medida que el cultivo se de-
sarrolla, y también deben revisarse
los criterios de seleccion del tama-
fo de las gotas, ya que la superficie
objetivo sufre transformaciones
importantes. La no adecuacién de
parametros puede, por un lado,sig-
nificar perjuicios en el rendimiento
operativo de los pulverizadores, con
pérdidas de tiempo, de productos
y recursos y, por otro lado, resultar
en la distribucién de productos en
calidad / cantidad insuficiente para
lograr el control efectivo.

NECESIDAD DE COBERTURA/
DEPOSITOS/DISTRIBUCION

Una vez garantizada la integridad
del producto en el tanque, es funda-
mental que el producto alcance el
objetivo en cantidad y distribucién
satisfactorias, con una cobertura de
la superficie suficiente para que se lo-
gre el efecto biolégico deseado. =P

Patrén de gotas producido por boquillas de
pulverizacién de diferentes tecnologias para un
mismo volumen de aplicacién (JTTI, ADI y AXI 11002).




NOTA TECNICA

Si se necesitan mayores coberturas, la eleccion de la me-
jor estrategia pasa por la evaluacion de los parametros
ambientales que ocurrirdn en el momento de la aplica-
cion (temperatura, HR e intensidad del viento). Se puede
obtener una mayor cobertura aumentando los volume-
nes de aplicacién, usando gotas mas pequenas o utilizan-
do adyuvantes con propiedades tensioactivas.

En general, los productos que tienen una accién tépica
(de contacto) necesitan una cobertura mas rica, como es
el caso de la mayoria de los fungicidas, de varios insecti-
cidas y de algunos herbicidas. Los productos sistémicos,
en cambio, no necesitan de coberturas tan altas, ya que
son absorbidos por la planta y son transferidos a los si-
tios de accién por los propios mecanismos de distribu-
cion de la planta.

VOLUMEN DE APLICACION

El volumen de aplicacion es un tema constantemente

discutido cuando se trata de aplicacién de productos fi-

tosanitarios, ya que el volumen de caldo esté relaciona-

do con importantes aspectos de la aplicacién:

1. Lacapacidad operativa de los pulverizadores
El rendimiento operativo de una maquina agricola
esta relacionado con el periodo en el que la maquina
esta efectivamente realizando la operacion a la que
fue destinada. El tiempo necesario para reabastecer
el tanque del pulverizador es un punto critico y re-
ducciones en los voliumenes de aplicacion permiten
aplicar un mayor nimero de hectareas hasta el proxi-
mo abastecimiento.

2. Calidad de la aplicacién
La reduccidn en los volimenes requiere gotas meno-
res para incrementar la cobertura y puede favorecer la
ocurrencia de pérdidas por deriva. Aplicaciones en bajo
volumen suelen ser mas técnicas y se deben tomar los
debidos cuidados con varios aspectos que influyenenla
aplicacion, como las condiciones ambientales.

Tecnologias en pulverizadores que favorecen la
reduccion de los volimenes de aplicacién.
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3. Incidencia de incompatibilida-
des fisicoquimicas del caldo
Menos agua significa productos
mas concentrados en el caldo,
lo que favorece las incompatibi-
lidades. Por otro lado, con altos
volumenes de agua y siendo esta
de mala calidad, puede significar
un mayor dafo alos ingredientes
activos de la formulacién, con la
complejacion de las moléculas de
los productos con las impurezas
del agua, inactivandolos.

TAMANO DE GOTAS
El tamano de las gotas de pulveri-
zacioén, por diversos motivos, puede
significar el éxito o el fracaso de la
aplicacion. Para muchos especialis-
tas, es a partir del adecuado tama-
fo de gotas que deben configurarse
todos los demas parametros de la
aplicacion.
Para la definicion del tamano ade-
cuado de las gotas se deben consi-
derar:
1. Elobjetivo
Caracteristicas del objetivo,
como su ubicacion, habitos vy
movilidad definen el tamaiio de
gotas ideal. Objetivos de tamario
y exposicion elevados pueden fa-
cilmente ser alcanzados por go-
tas de tamano mayor. Objetivos
de tamano diminuto (acaros, por
ejemplo), que presentan elevada
movilidad o que estén ubicados
en estratos mas profundos del
dosel, requieren gotas de menor
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tamano, con capacidad de penetrar en el dosel de los
cultivos para alcanzarlos.

. Caracteristicas de los productos

Los productos que tienen la capacidad de ser trans-
portados en el interior de la planta (productos sistémi-
cos) pueden presentar una buena eficacia incluso con
una baja cobertura, proporcionada por volimenes de
aplicacién bajos o tamafios de gota mas grandes. En el
caso de los productos tépicos, con accién exclusiva-
mente de contacto, como los fungicidas protectores,
se demandan elevadas cobertura sobre las superficies
vegetales para promover el efecto satisfactorio.

. Condiciones ambientales

El tamaio de gotas que proporcione una rica cober-
tura y penetracién debe ser capaz de llegar al objeti-
Vo, sin perderse a causa de deriva o evaporacion. El
viento, la humedad relativa y la temperatura que se
produzcan en el momento de la aplicacién pueden re-
querir cambios importantes en el tamano de las gotas
para evitar pérdidas y garantizar una eficacia minima.
Deben evitarse aplicaciones en condiciones de hume-
dadrelativainferior al 50%, velocidades de viento fue-
ra de los limites de 3y 10 km/h y temperatura del aire
superior a 30 °C. Cuando sea necesario realizar la apli-
cacionincluso en estas condiciones, se debe optar por
gotas clasificadas como medianas o de tamafio mayor.
. Caracteristicas del pulverizador

La presencia de dispositivos como la asistencia de

aire, por ejemplo, especialmente para aplicaciones
en cultivos con dosel foliar denso, hace posible el
uso de gotas mas pequeias incluso en condiciones
ambientales cercanas a los extremos descritos en el
item 3, ya que el tiempo que estas gotas permanecen
expuestas al ambiente es mas corto, debido a la alta
velocidad con la que son transportadas al cultivo por
el viento proporcionado por el pulverizador.
5. Caracteristicas fisicoquimicas del caldo

Los cambios en las propiedades fisicoquimicas del
caldo, propiciados tanto por los propios productos
fitosanitarios como por adyuvantes con propiedades
especificas, que promueven la disminucién de la ten-
sién superficial del caldo, permiten una mayor dis-
persion de las gotas sobre las superficies. Asi, incluso
utilizando gotas mas grandes, consideradas mas se-
guras, el potencial de cobertura sobre las superficies
no se ve drasticamente comprometido.

CONSIDERACIONES FINALES

Otras tecnologias presentes en los pulverizadores,
como asistencia de aire, electrostatica, sensores para
deteccion de plantas,pulverizacion pulsada (PWM Pul-
se WidthModulation), sistemas eficientes de agitaciéon
de caldo, entre otros, también son extremadamente im-
portantes para optimizar la calidad de la aplicacion. Es-
tos asuntos merecen ser difundidos en nuevos articulos
enpublicaciones futuras. CA
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CUARTA JORNADA SOSTENIBLE DE
CULTIVOS DE VERANO EN EL CHACO

Informacion oportuna para
|a produccion sostenible

Orientaciones actualizadas y tecnologias adecua-
das fueron presentadas durante la Cuarta Jornada
Sostenible de Cultivos de Verano en el Chaco. El
evento fue el 11 de noviembre en el local de la Expo
Pioneros y organizado por la Fundacion IDEAGRO.

ble de Cultivos de Verano en el Chaco. En la oportu-

nidad, el presidente de la fundacién organizadora, Se-
bastian Boldt resalté que la jornada técnica se desarrolla
en una época clave, porque se estd iniciando la campaiia
agricola 2021 - 2022 por lo que es propicio poder apro-
vechar el momento para brindarle a los productores las
nuevas tecnologias existentes en el mercado, para poder
hacer un mejor manejo de los cultivos en el verano.
Recordo los objetivos de la Fundacion IDEAGRO, insti-
tucién creada por las cooperativas Chortitzer, Ferheim y

I mportantes aportes dejo la Cuarta Jornada Sosteni-
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Neuland con el objetivo de ser una
plataforma de investigacion y desa-
rrollo del sector en la regién vy, en tal
sentido, se estatrabajando paralograr
el objetivo planteado inicialmente.
Comento que ya esta definido el pro-
gramade actividades parael 2022, en
donde se destaca el establecimiento
de “Red de Ensayos de Evaluacion” en
maiz - soja y sorgo - con un amplio
radio en el Chaco Central. Este es-
pacio busca dar la respuesta a esta
demanda, generando datos técni-
cos/cientificos del desempefio de los
cultivos de soja, maiz y sorgo, en los
ambientes y campos del Chaco, ela-
borando anualmente un producto de
referencia paralatoma de decisiones
de los agricultores de la region.
Participaran 29 empresas de semi-
lleros y fitosanitarios que aportaran
66 materiales genéticos para ser
validados de acuerdo al comporta-
miento en los lotes experimentales.
El manejo de los cultivos y ensayos
en general estara a cargo de los Ser-
vicios técnicos de las 3 cooperativas.
Durante la jornada fueron desarro-
lladas varias charlas, sobre los te-
mas mas relevantes para la region
entre ellas: “Importancia de la rota-
cién y cobertura de cultivos”. a cargo
del Ing. Agr. Uwe Huther del Servi-
cio Agropecuario de la Cooperati-
va Neuland. Asimismo el Ing. Ariel
Monzén, profesional de la empresa
Corteva Agriscience, orienté sobre
“Manejo de cigarritas y achaparra-
miento en maiz y pulgones en sorgo”.
Desde los espacio correspondientes a
las empresas, los técnicos de cada una
se explayaron sobre las tecnologias
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posicionadas para la Regioén. Alli estuvieron: DVA que des-
tacé el uso de extractos de Algas Marinas (Ascophyllum no-
sodum) como bioestimulantes en la agricultura; ECOP con
de resultados de fertilizacion en el Chaco y Lider Map con
plantadoras de alta velocidad y precision marca Vaderstad.
Asimismo, Agro Forestal San Isidro estuvo con sugeren-
cias para recuperar, mejorar y conservar el sistema sue-
lo, Nuseed presento sus hibridos de sorgo en el Chaco
y Dekalpar presenté nueva imagen de la empresa y su
estrategia para el Chaco.

Luego de esta jornada la actividad sigui6 en el predio de
la Expo Pioneros con la firma de un importante conve-

M anejo de cigarrita en maiz y pulgones en sorgo fue
el tema que abordo el Ing. Agr. Ariel Monzén, Li-
der de Marketing de Semillas para Corteva Agriscience
Paraguay S.A., quien resalté que el ataque de la cigarrita
transmite el complejo de apacharramiento al cultivo de
maiz. Esta enfermedad, que fue reportada inicialmente
en California (USA), limita el desarrollo de la planta.

Monzén explico que la presion de la cigarrita esta fuerte
en toda la region (Argentina, Brasil, Bolivia y en los ulti-
mos dos afios también en Paraguay). Esta nueva realidad
obliga a adquirir nuevas estrategias como: monitoreo,

nio de cooperacion entre Fundacion
IDEAGRO con la Mesa Paraguaya
de Carne Sostenible (MPCS) vy el
posterior lanzamiento de la Siem-
bra agricola en el Chaco campana
2021/2022.

Al terminar se desarrollé en el cam-
po una siembra simbdlica en un lote
del predio de la Expo Pioneros 2021,
con una sembradora fabricada por
Industrial Schroeder en la localidad
de Loma Plata.

total al cultivo si no se maneja ade-
cuadamente. “Si no se cuida la etapa
inicial, fundamentalmente los prime-
ros 45 dias, podemos no tener cose-
cha”, resalto.

Recomendo6 iniciar el manejo con
un tratamiento de semilla industrial
con mezclas de los neonicotenoides.
Luego es necesario realizar mane-
jos consecuentes con insecticidas y
mezclas de insecticidas.

El monitoreo debe ser hecho hasta
las 12 hojas, se debe realizar duran-
te 45 dias los cuidados intensos y
monitoreos semanales. Ante la pre-
sencia hay que entrar con aplicacion

manejo integrado de plagas y mejorar todos los conoci-
mientos sobre esta nueva plaga.

Menciond que estan avanzando las investigaciones y los de-
sarrollos para enfrentar esta plaga, con defensivos agricolas
innovadores y mezclas que las empresas estan otorgando,
ademas de la mayor tolerancia de todos los hibridos de maiz.

de insecticidas, para lo cual dia el
grupo mas eficaz son de los neoni-
cotinoides y en mezcla de ellos para
que no ocurra ninguna resistencia.

El especialista de Corteva expresé
que el principal causante de la ciga-

Ing. Agr. Ariel
Monzén, Lider
de Marketing
de Semillas
para Corteva
Agriscience
Paraguay S.A.

“Hoy el foco principal en los desarrollos genéticos es la tolerancia
ala cigarrita, anteriormente estdbamos apuntando al rendimien-
to en suelos subtropicales y en calidad de granos. Actualmente

rrita es el maiz guacho, aproximada-
mente el 70% ocurre por esta razon.
La limpieza del cultivo de los maices

guachos es la mejor alternativa pre-
ventiva.

Entre las sugerencias claves del pro-
fesional se destacan: la aplicacién de
los agroquimicos de acuerdo al =»

—
estamos cambiando todo nuestro mejoramiento en el desarrollo iy
de la tolerancia para el complejo de achaparramiento”, dijo.

El profesional expresé que la plaga puede causar dafo

(- ECIP
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monitoreo de la plaga en los cultivos y usar combinacio-
nes de grupos quimicos para evitar la tolerancia.

También es importante optar por hibridos tolerantes
y sincronizar la siembra. “En la regién Occidental es mds
posible porque la ventana de siembra es mds corta. En la
Oriental es mucho mds dificil porque tenemos maiz de vera-
no, tardio y maiz zafrifia”, dijo.

Los pulgones han atacado los cultivos de sorgos ante el
estrés hidrico que se dio en los Ultimos afios en la region
Occidental. Explico que las colonias de pulgones, que mu-
chas veces se alojan en el envés de la hoja o en |a parte de
abajo, donde uno no se lo ve, dificulta hacer el monitoreo.
Indicé que si durante el monitoreo se observan manchas

DVA con soluciones a base de algas marinas

para diferentes cultivos y etapas

moradas, amarillas o necréticas en
el cultivo del sorgo, son efectos del
ataque de los pulgones. Estos sin-
tomas pasaron desapercibidas en
la tltima campania, porque parecian
efectos de sequia, sin embargo fue-
ron los sintomas del pulgén.

Esta plaga chupadora, una vez de-
tectada, es importante controlarla
con insecticidas o mezcla de ellos.
La falta de control adecuado puede
causar perdida de rendimiento de
mas del 50% en el cultivo de sorgo,
por esta razoén el profesional reco-
mendod el monitoreo constante.

L a empresa DVA Paraguay durante la cuarta Jornada
sobre Produccién Sostenible de Cultivos de Verano
en el Chaco destaco su producto Incentia Algaea a base
de algas marinas.

En la oportunidad, el Ing. Agr. Alcides Vera, coordina-
dor de investigacién y desarrollo para Paraguay, Bolivia,
Peru y Uruguay brindé las explicaciones sobre los bene-
ficios de las algas marinas en la agricultura. Estos pro-
ductos estan siendo estudiados constantemente pero
ya existen descubrimientos sobre el amplio beneficio en
la aplicacion de cultivos agricolas.

Menciono que DVA Agro cuenta con el producto Incentia
Algae a base de algas marinas. Este esta disponible en com-
binacién con distintos nutrientes de acuerdo a los cultivos
ya las diferentes etapas fenoldgicas de los mismos.
Durante la presentacién menciond a las algas pardas que
se desarrollan en el Océano Pacifico. Estas soportan si-
tuaciones de estrés extrema en el fondo del mar y luego
ellas mismas tienen que mejorar su capacidad fotosin-
tética para que puedan aguantar en las profundidades o
cuando son arrastradas a las costas en constantes movi-
mientos. Estas agresiones les producen heridas y luego
ellas desarrollan hormonas para sanarse y protegerse.
“Ellas desarrollan todas las hormonas como citocininas, las
giberelinas, el dcido abcisico y auxinas para sobrevivir”, dijo.
Explic6 ademdas, que coincidentemente las plantas,
como la soja, necesitan también esas hormonas. Las tec-
nologias permiten extraer esas hormonas a las algas y
aplicarlas en las diferentes etapas fenologicas.

DVA dispone del producto Incentia Algae a base de algas
marinas para aplicar a los cultivos desde el tratamiento de
semillas, que es el Incentia CoMo indicado para tratamien-
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Ing. Agr.
Alcides Vera,
coordinador de
investigacion

y desarrollo
para Paraguay,
Bolivia, Peruy
Uruguay.

to de semillas de sojay también Incen-
tia Algae Vital para las gramineas.
Luego, en la pos emergencia de la
soja, se recomienda usar Incentia
Algae Mn, ya que la planta de soja,
luego de la aplicacion de glifosato
queda estresada, necesita una es-
timulacién y la disponibilidad del
Manganeso que tiene el Incetia Al-
gae Mn, permite a la planta seguir
con su proceso normal. Luego la
recomendacion es Incentia Calcio
Boro, un aminoacido que ayuda a la
mejor floracion y al cuajado de flo-
res. El Incentia Algae NK, que pueda
ayudar al mayor rendimiento y ma-
yor cargado de la semilla.

“Tenemos productos especificos de
acuerdo al ambiente y vamos reco-
mendando acorde al desarrollo del
cultivo”.
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Nuseed destaco
SUS SOrgos

N useed, empresa de genética de Australia, presenté
sus materiales de sorgo en el marco de la Cuarta
Jornada sobre Produccion Sostenible de cultivos de ve-
rano en el Chaco.

El Ing. Agr. Sebastian Vazquez, representante comercial de
Nuseed Paraguay, destacé la calidad genéticade los hibridos
de sorgo que disponen para el mercado paraguayo. Cuenta
con materiales para la regién Occidental y Oriental.

Para el Chaco se destacan sorgos sileros: Nuseed 484
gue se caracteriza por altisimo rinde, de 120 y 130 dias
de ciclo y optima sanidad y Qualisilo, también de buena
sanidad y se destaca por ser mas rapido, de 90 dias de
ciclo paralograr el ensilaje.

Entre los sorgos forrajeros destacé el Candy Graze, con
la tecnologia BMR que lo hace altamente digerible para
los animales. También esta Nugrass 900 F, material fo-
tosensitivo, de altisima calidad y con una capacidad de
rebrote impresionante.

Estos materiales pueden ser sembrados desde noviem-
bre hasta febrero, de acuerdo a las lluvias caidas.
Mencioné que el sorgo se destaca en el uso eficiente del
agua, necesita de precipitacion que el maiz para poder com-
pletar su ciclo. También tiene menor costo de produccion.

NUSEED EN ORIENTAL

Nuseed también dispone de hibridos de sorgos para la
region Oriental. Los preferidos para esta region del pais
son los materiales sin taninos, ya que constituyen ma-
teria prima de alimentos balanceados que también son
orientados a especies avicolas y porcinas.

El profesional recomendo no escatimar en fertilizacién
para lograr un éptimo rendimiento del sorgo, principal-
mente en la region Oriental. También tener en cuenta
que el potencial de rendimiento éptimo se logra en esta
region es relativo a la época de siembra.

“Para la region Oriental es muy importante la época de siem-
bra. Es muy diferente plantar a fines de diciembre, a fines de

Ing. Agr.
Sebastian
Vazquez,
representante
comercial

de Nuseed
Paraguay.

enero o final de febrero. El sorgo res-
ponde mucho al fotoperiodo y a la tem-
peratura. En la medida que se siembre
mds hacia finales de febrero el rendi-
miento va a ir bajando. El potencial de
rendimiento de los sorgos de Nuseed
estd entre 6.000 y 7.000 kilogramos
por hectdrea”, explico.

Anuncié que proximamente estan
previstas traer sorgos resistentes
a inmidazolinonas, que facilitara el
control de malezas. También estan
previstos mas sorgos resistentes al
pulgdn amarillo.

Nuseed es una multinacional ori-
ginaria de Australia y adquirié el
100% de los materiales de Atlantica.
Actualmente todos estan disponi-
bles con la marca Nuseed.
Menciond que el importador en Pa-
raguay de Nuseed que es CGS Agri.
Esta empresa esta asentada en San-
ta Rita. CA
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Somax y Koppert
abren camino a las
soluciones biologicas

i SOMAX

El 30 de noviembre, la empresa nacional Somax celebré un fraterno
encuentro técnico con sus clientes. Fue en el Hotel Recanto Cataratas,
de Foz do Iguacu. Alli presentd en sociedad la alianza con la multina-
cional Koppert, lider global en soluciones biolégicas para la agricultura.
Mas de 250 productores y técnicos asistieron al evento, que ofrecid ade-
mas disertaciones de destacados especialistas.

brio el evento el presidente de Somax, Fabio problemas del agricultor. Para algunas
Bedin, quien dio la bienvenida a los asistentes. situaciones de plagas y enfermedades,
“Para nosotros, este evento es extremadamente im- los productos convencionales no tienen

. Fabio Bedin, . e e
portante, porque es el marco de nuestra alianza con Koppert, presidente de la eficacia que muestran los bioldgicos”.

que iniciamos hace poco mds de 2 arios. Debido a la pandemia, Somax. Bedin remarcé que Somax es una
no tuvimos la oportunidad de reunirnos con nuestros clientes empresa relativamente joven en el
y huestro equipo en un evento”, destaco. “Y es muy importan- mercado nacional... pero a la vez al-
te porque podemos divulgar todas las tecnologias que ofrece tamente innovadora, que trabaja con
Koppert, como soluciones para la agricultura, a todo Paraguay. mucha seriedad y que goza de credi-
Koppert tiene mucho que ver con nosotros... Somax es una em- bilidad entre los agricultores. “Es una
presa que desarrolla productos y busca traer tecnologias y no- empresa que estd muy preocupada por
vedades para el productor, y Koppert trae una importante gama sus clientes, que busca traer soluciones
de productos bioldgicos, que son sustentables y que resuelven tecnoldgicas y viabilizar rentabilidad
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para el productor rural”, agregoé. El directivo subrayé que,
en los ultimos anos, la empresa se establecié con infraes-
tructura fisica en las principales regiones productoras del
pais, preparando a sus profesionales para atender de la
mejor manera posible al productor... con la mayor proxi-
midad posible, con un portafolios completo de productos y
con solvencia técnica. “Mientras Koppert es una empresa que
estd en plena expansion global con sus soluciones bioldgicas, en
Somax nos encontramos en un momento de gran expansion en
Paraguay. Esta suma de fuerzas nos va a llevar a crecer cada vez
mds en todas las regiones productivas del pais”, concluya.

PALABRA DE EXPERTO

El ingeniero agrénomo Mauricio Paulo Batistela Pasini
- especialista en entomologia y estadistica, ademas de
profesor e investigador - brind6 una didactica diserta-
cion sobre manejo especializado de la cigarrita del maiz.
“Buscamos hablar del impacto que este insecto puede causar
en las dreas de produccion de maiz, de aspectos relacionados
asu manejo y de como mitigar los impactos de los darios que
produce. La cigarrita del maiz viene cobrando cada vez mds
importancia... por el aumento de su densidad poblacional, y
también porque puede impactar en el cultivo de una manera
muy significativa”, subrayé. “Hoy es uno de los principales
insectos de importancia econémica para el cultivo del maiz,
junto con las chinches y las orugas. Causa un dano directo,
por su alimentacion del cultivo, y un dafio indirecto también,
cuando pasa a ser vector de agentes patogénicos”.

Pasini estima al dafno directo en un 15% del potencial pro-
ductivo; o sea, un hibrido que produzca en promedio 200
bolsas por hectarea, por la cigarrita puede perder alrede-
dor de 30 bolsas. “Y cuando este insecto pasa a ser vector de
virosis, podemos estar perdiendo por el virus del rayado fino
hasta un 15%. Y cuando hablamos de raquitismo enhibridos
mds susceptibles, por fitoplasma y espiroplasma en algunas
situaciones puede superarse el 50%... y en ocasiones mds gra-
ves, tendremos hasta un 100% de pérdida”, agrego.

¢Y qué medidas debe tomar el productor? La primera
medida es el monitoreo, para conocer qué tipo de insec-
tos estan en el area. Sigue eliminar el maiz voluntario o
guacho, fundamental para eliminar el lugar donde la ci-
garrita puede multiplicarse. La decision de tratamiento
debe tomarse cuando esta infestando el area de cultivo...
y si hubiera mas de una cigarrita por planta, hay que re-
ducir el intervalo de aplicaciones de 14 a 6 dias, para que
sea mas efectivo. Y hablando de aplicar, el mejor horario
esentre latardecitay lanoche. ;La causa? Lacigarritaes
un insecto de dificil control, por lo que el producto debe
literalmente caerle encima. “Por mds que tengamos hibri-
dos tolerantes, también debemos ser efectivos en el control
de la cigarrita. Nuestro objetivo debe ser trabajar siempre
con densidades poblacionales bajas”, concluyé Mauricio.

UN MERCADO EN CRECIMIENTO

Rodrigo Rodrigues, gerente comercial de Koppert para el
centro-sur de Brasil y Paraguay, destacé que la empresa
nacional Somax es su Unico aliado estratégico en Paraguay.
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“Nos brinda una gran confiabilidad en
los posicionamientos, en sus marcas, en
su identidad... representa muchos de los
valores de Koppert. Nosotros buscamos
posicionamientos diferenciados, como
Somax hace, y si vemos la linea de pro-
ductos que Koppert comercializa, hay
una gran coherencia”, preciso. “Quiero
resaltar la seriedad y la transparencia de
las discusiones y los alineamientos, que
estdn muy bien elaborados y discutidos.
Esperamos alcanzar en un tiempo la
meta de 5 a 6 millones de délares anua-
les para Paraguay, en productos biold-
gicos, por medio de Somax. Y Koppert,
a nivel mundial, se siente muy honrada
por esto”. Agregd que ambas empresas
comparten la misma vision a mediano
y largo plazo, planificando traer nue-
vas bacterias en la brevedad.
Rodrigues destacé que el mercado
global de biodefensivos mueve unos
3,5 billones de délares por ano, cre-
ciendo a un ritmo del 14,5% cada 12
meses... lo que es destacable, ya que
las soluciones bioldgicas son asociati-
vas, y no sustitutivas de las quimicas.

UNA TENDENCIA CRECIENTE

Felipe Mendonca, del area de desa-
rrollo agronémico de Koppert Brasil,
disertd sobre el control bioldgico enel
manejo de las plagas del maiz. Desta-
6 la importancia de los hongos ento-
mopatogénicos (cuyo rol es propagar
patégenos entre determinados insec-
tos daninos) en el control de plagas,
refiriéndose al producto Interceptor
como una estrategia novedosa de con-
trol de lacigarrita del maiz. Se tra- =»
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ta de un bioinsecticida con probada eficacia agronémica en
el control de la cigarrita del maiz, psilidio y orugas. Es ideal
para el manejo integrado de plagas, preservando a los ene-
migos naturales de las mismas, y especialmente indicado
para el manejo de insectos resistentes al control quimico.
“La cigarrita del maiz se viene constituyendo en el principal
problema a ser manejado, debido a su resistencia al control qui-
mico y a su hdbitode intensa migracién”, remarcé Mendonga;
agregando que una solucion biolégica es un producto for-
mulado con un alto nivel de tecnologia, con ingredientes
activos 100% naturales como micro o macro organismos
gue ya existian en la naturaleza. “El producto es pulverizado,
cae sobre el insecto, lo penetra, lo enferma y después lo lleva a
morir. El precio de estos productos estd bien posicionado en el
mercado, y el hecho de no usar estas herramientas puede aca-
rrear pérdidas mayores en términos de productividad. Termina
siendo mds caro no utilizarlos, porque se maximizan las pérdi-
das”, agrego. “El sistema agro productivo, como un todo, pade-
ce grandes desequilibrios desde hace afios como consecuencia
del sistema convencional de cultivo. Por eso es importante
traer herramientas bioldgicas, para volver a los cultivos mds
sustentables y también mds productivos, con mayor retorno
de la inversion hecha por el productor rural”, cerré.
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UNA ALIANZA DE ALTO IM-
PACTO

Koppert fue la primera empresa eu-
ropea de soluciones biolégicas para
el agro. Surgida hace mas de 50 afos
en Holanda, es lider mundial en con-
trol biolégico. Sus formulaciones ex-
clusivas entreganeficacia y practici-
dad operacional para el productor en
toda la cadena, desde la produccion
hasta el almacenamiento. Su inver-
sién en investigacion y desarrollo de
soluciones genera de manera per-
manente diferentes innovaciones,
ofreciendo un extenso portafolio de
productos microbiolégicos para el
control de plagas y enfermedades.
Se trata de fungicidas, nematicidas e
insecticidas a base de hongos, virus y
bacterias... que acttan sin dejar resi-
duos que puedan danar al ambiente
ni a la salud humana, vegetal o ani-
mal.

Por su parte, entre las unidades de
distribucion de insumos y los silos
de acopio de granos, Somax abarca 7
localizaciones en Paraguay, contando
con los servicios de mas de 60 inge-
nieros agrénomos en sus diferentes
areas.

Una empresa que es lider global en
un segmento de alta innovaciéon. Y
otra empresa, en pleno proceso de
expansion, que le abre las puertas
del mercado paraguayo. Para que los
agricultores sigan contando con las
ultimas innovaciones de alta calidad y
con servicios diferenciados en campo.
Los bioldgicos piden pista. Y Somax,
junto con Koppert, la abre. CA

www.campoagropecuario.com.py
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ARROYADOR

LLEGO MAZEN™ FORTE. LA UNION MAS PODEROSA
PARA PROTEGER TU SOJA DE LA ROYA.

El primer fungicida gue combina todo el poder del Solatenol y del
Protioconazol para bfindarte un control mas potente desde el inicio.
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