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Summit Agro incorpora
nuevas tecnologias

Innovaciones y publico
destacaron Farmer Show

Tecnologias para mas
rendimiento

#NuevosTiempos #NuevasSoluciones
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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222 799

Teléfono Movil:
0971401750

Casa Central
Super Carretera - km 4
Ciudad del Este

Teléfono Movil:
+595 981 437308

www.agrobay.com.py
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Casa Central
Av. Mcal. Lopez y Super

Carretera Itaipu - Hernandarias

Telefax: 063122267 -
23502 - 23503

retamozo@retamozo.com.py

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220997
unijet@unijet.com.py



TELLUS 10.000 NPK

Controlador automatico de 12 secciones

Elemento ideal para minimizar las superposiciones en
las entradas y salidas de contornos de dreas demarcadas.
iSu ahorro en fertilizantes puede ser de hasta un 15%!

Integracion con la herramienta SmartSet

Aplicacion exclusiva Jacto gue muestra los datos de ajuste
necesarios para una variedad de fertilizantes, lo que ayuda
a ajustar la franja de aplicacion.

MAS VERSATILIDAD, PRECISION Y FACILIDAD EN LAS OPERACIONES EN CAMPO:
franja de aplicacion de hasta 50 metros para productos granulados o de hasta

12 metros para insumos en polvo. Pensamos en los detalles: forma exclusiva de las
palas, con 2 capas para proporcionar la correcta superposicion-en la distribucion.

2dch.com.br,

* Preservacion de la granulometria de los fertilizantes

» Compuertas que se abren y se cierran automaticamente

* Tangue con una capacidad de 10 000 kg o0 5 m?

» Control del punto de caida de los fertilizantes en los discos

* Reduccioén de errores de aplicacion en las operaciones en contornos de dreas demarcadas

NUEVOS
TIEMPOS,

iApunta tu celular a el fact
cédigo QR y vea mas! Jacte.com NUEVAS
SOLUCIONES.
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Y OBTENE LOS MEJORES RESULTADOS SEMBRANDO:

(C Defender Viptera3

Ofrece la mejor proteccion del mercado
contra amplio espectro de orugas con
tolerancia a herbicidas y al glifosato

) Supremo Viptera3
Productividad suprema con la mejor

biotecnologia en control de orugas y
resistencia al glifosato

® FerozViptera3

Productividad suprema con la mejor
biotecnologia en control de orugas y
resistencia al glifosato

NK505 VIP3

(5YN505 VIP3)
Alto potencial productivo aliado a una
excelente calidad de granos

Edificlo Mcal. Center
Av. Mcal. Lépez cf Dr. Morra (021) 325 4000
Asuncidn - Paraguay

www.syngenta.com.py

NK488 VIP3

(S¥YN488 VIP3)
Siper precoz que reune estabilidad
productiva y seguridad con amplia adaptacion

NK467 VIP3

Sdper Velocidad para Udper Productividad
con Seguridad

NK422 VIP3

(S¥H422 VIPT)
Slper precoz con altisimo potencial
productivo v calidad de granos

NK520 VIP3

Versatilidad que entrega rentabilidad
y sequridad
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DESTAQUE Y LANZAMIENTOS DE HIBRIDOS
DEKALB EN JORNADA DE CAMPO

La firma Dekalpar realizé su tradicional jornada'de campo de maiz ensu campo
experimental de Santa Rita. En la oportunidad, se expusieron los hibridos de Dekalb
y otras soluciones desarrolladas para la proteccién de cultivos. Ademas, los técnicos
brindaron una capacitacion a los productores.
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Elimina el
maiz guacho
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RPN NUEVA FORMULACION.
MAXIMA EVOLUCION EN EL
CONTROL, CON UNA MENOR
DOSIS DEL PRODUCTO.
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EDITORIAL

EL CAMPO
FAVORECIDO CON
LA VARIEDAD
TECNOLOGICA

L as jornadas de campo también se hicieron presente
para mostrar la oferta genética de rubros de época,
sean de entre zafra o de invierno. Y en ese sentido,

sin dudas, la posibilidad de conocer las novedades en
materia de tecnologia de Gltima generacién incluso
incorporada a hibridos, representa una fuerte apuesta

de las investigaciones a favor del campo. Y en la misma
linea, ponderar la decisién de las empresas de convocar a
los actores principales de la produccién, los agricultores,
junto alos técnicos a converger en estos espacios para

el intercambio de experiencia, de conocimientos y de
comunién laboral.

Resaltar igualmente a los proveedores y obtentores de
tecnologia su apuesta por acompanar los eventos siempre
con la innovacién y las orientaciones precisas para que la
eficacia llegue a tiempo y contribuyan a elevar los indices
productivos. De esta forma, se observa una paleta cadavez
mas amplia de oferta tecnoldgica vy, por, sobre todo, que
estd al alcance de los usuarios del campo. Es una muestra
mas del compromiso que se tiene para la generacion de ri-
queza, a partir de la obtenciéon de rubros que en gran me-
dida contribuyen a dar respuestas a las demandas alimen-
ticias mundiales. Y obviamente también resaltar la actitud
del productor.

En efecto, mencidn especial para el agricultor que entien-
de la importancia de participar de estos eventos agrotec-
noldgicos para seguir capacitdndose y conocer de primera
mano las novedades. Es, en esa linea, que el pais avanza.
Porque en una nacién con alta dependencia del sector pri-
mario, en la medida en que el campo avanza, beneficiara a
toda la economia. Por lo demads, igualmente resaltar la im-
portancia de seguir apostando por la generacién de datos,
lainvestigaciény su aplicacion efectiva para elevar los ren-
dimientos y mejorar los resultados al final de cada zafra.

PRODUCCION GENERAL DIRECCION
Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel.: (0982) 848 504
direccion@artemac.com.py
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MARKETING & COMUNICACIONES Noelia Riquelme
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noeriquelme@hotmail.es
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MASSEY FERGUSON

Descubri como seria el playlist de tu vida
si usas Iubrica_tes de Massey Ferguson

Lubricantes

Otros
Massey Ferguson by Shell

Lubricantes

S lfre]fieaf--p- o .~. % & ]| i

Para que tus maquinas siempre funcionen al maximo y con el mejor rendimiento, te recomendamos
usar los Lubricantes Genuinos de Massey Ferguson.
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Comercio legal de semillas y defensivos agricolas,

en campana

a Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf), con

| apoyo CropLife Latinoamérica, junto a la Asociaciéon
Paraguaya de Obtentores Vegetales (Parpov) lanzaron una
campanade Comercio Legal de Semillas y Defensivos Agri-
colas. Lainiciativa apunta a una difusién sobre la utilizacién
de los insumos a través de un material audiovisual que in-
cluye las apreciaciones de cuatro productores referentes
de diferentes regiones productivas del pais sobre los bene-
ficios de apostar por simientes y defensivos legales, dentro
de un plan de comunicacién que busca concienciar sobre
la garantia que estos productos registrados brindan a los
agricultores para los resultados en sus campos, el cuidado
del ambiente y el aporte para el pais.La Ing. Agr. Liz Rojas,
directora ejecutiva de Cafyf, manifesté que su institucién
y Parpov, apoyados por CropLife Latinoamérica se unie-
ron para impulsar esta campana sobre Comercio Legal de
Semillas y Defensivos Agricolas, segiin un material de di-
vulgacién dado a conocer. El objetivo es enviar un mensaje
positivo a los productores, usuarios y publico en general
sobre la importancia del empleo de insumos agricolas le-
gales, inscriptos y registrados bajo la normativa vigente.
Rojas destacé que se busca concienciar sobre el impacto
de usar productos de dudosos origenes, porque también

ofrecen dudosos resultados, ya que los mismos no tienen
un canal donde reclamar ni consultar, en caso de que no
brinden los resultados esperados o, en el peor de los casos,
causen pérdidas importantes, ademas de ser un peligro
para la inocuidad alimentaria y toda la cadena alimenticia.
Resalté que para apostar por insumos agricolas legales es
fundamental solicitar factura legal a la hora de adquirir el
producto, verificar si el envase del producto estd sellado y
tiene los registros correspondientes del Servicio Nacional
de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave), que la
etiqueta esté escrita en espanol y adquirirla de comercios
donde pueda acudir ante cualquier duda. Finalmente, Rojas
enfatizd que el comercio ilegal de insumos de uso agricola es
una preocupacién entoda Latinoaméricay con estas campa-
fas de concientizacién se busca por, sobre todo, que el usua-
rio final utilice y adquiera productos garantizados. Cabe
recordar que Cafyfrepresenta a las empresas innovadoras
de productos para la proteccion de cultivos y productos de
biotecnologia agricola. Laintegran: ADAMA, BASF Paragua-
yaS.A, Bayer S.A. Paraguay, FMC, CortevaAgriscience y Sy-
ngenta Paraguay. Para los interesados en acceder al material
audiovisual, se puede recurrir a las redes sociales de Cafyfy
proximamente se “subird” ala pagina web: www.cafyf.org.

Procesamiento por debajo del promedio

mayo del 2022, la industria aceitera nacional ha

procesado 1.125.380 toneladas, una mejora del
2% si se compara con el mismo periodo del 2021, pero
una caida de alrededor de 180 mil toneladas con re-
lacién al promedio de los Ultimos tres afos, segln el
boletin mensual de la Cadmara Paraguaya de Procesa-
dores de Oleaginosas y Cereales (Cappro). Se destacé
gue, en los primeros meses del afio pasado, los regis-
tros de molienda fueron muy bajos a causa del retraso
de la cosecha de soja, por lo cual las comparaciones
hasta ahora no reflejan muy bien la situacién tan com-
pleja que atraviesa la industria aceitera. El escenario
de este afo, con una sequia que generd una caida
de mas del 60% en la producciéon de soja, es todavia
mas negativo si consideramos que suman tres anos
seguidos con caida en la molienda, incluso habiendo
sido buena la produccién agricola en esos afnos. Las
fabricas cerraron el mes de mayo con muy bajo stock
para seguir procesando, por lo que seguramente los
numeros seguiradn cayendo en junio, y es altamente
probable que la mayoria de las fabricas deban parar
sus operaciones de molienda en estos ultimos dias del
primer semestre del afo, se refirid.
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Encuentro Nacional de Siembra Directa 2022

La Federacién Paraguaya de Siembra Directa para
una Agricultura Sustentable (Fepasidias) realizo el
lanzamiento de lo que serd el Encuentro Nacional de
Siembra Directa 2022 arealizarse del 3 al 5 de agosto
en la Colonia Friesland, departamento de San Pedro.
La presentacién se realizé en el local de la Unién de
Gremios de la Produccién, segiin un informativo di-
fundido a través de los canales virtuales de la organi-
zacion. Para conocer detalles del evento, se convocoé a
una conferencia de prensa, ocasion en la cual el pre-
sidente de Fepasidias, Martin Cubilla, manifesté que
“para este congreso hemos trabajado bastante en la
seleccion de los temas mas actuales a nivel nacional e
internacional. Los dias 3y 4 seran de charlasy presen-
taciones, en tanto que el 5 serala salida de campo; es-
taremos poniendo mucho énfasis en la incorporacién
de carbono al suelo, los sistemas de siembra directa
con manejo de suelo y agua, el tema agua se tratara
en forma especial atendiendo que en la Gltima zafra la
sequia golped a toda la produccién nacional; también
se hablara del manejo de plagas y enfermedades, agri-
cultura de precisién en lo que refiere a la fertilizacion
y la optimizacion de su uso, entre otras cosas”. Agregd
gue el objetivo del encuentro es divulgar el sistema de
siembra directa y que estan convencidos de que es el
camino ala produccién sustentable. A su turno, Alfred
Fast, titular del Instituto de Biotecnologia Agricola
(Inbio) y de la Federacién de Cooperativas de Produc-
cion (Fecoprod), consideré de suma importancia este
foro pues permitira reivindicar los dos récords que os-
tenta el pais, tales como el alto porcentaje de aplica-
ciéon del sistema proporcionalmente al drea sembrada

y, la fortaleza cooperativista local, la segunda mejor
después de Alemania a nivel mundial. Cabe recordar
gue la cooperativa de base del dirigente es justamen-
te Friesland, sede del encuentro. Otro de los presen-
tes en la presentacion fue el experto compatriota Ken
Moriya, quien serd uno de los expositores. Tendra a
su cargo el tema “Situacién del Sistema de Siembra
Directa (SSD) en el Paraguay (pequenas, medianas y
grandes propiedades)”. Inst6 al agricultor a no dejar
de apostar a esta practica conservacionista que a la
vez favorece a una produccién mas optimizada. Cabe
recordar que los primeros trabajos en materia de SSD
se dieron en 1984, pero no fue sino hasta 1992 cun-
do se dio un incremento mayor a nivel de cobertura
nacional.

Maiz tardio, por exceso de humedad y helada

Las constantes lluvias caidas meses atras, sumadas a las
recientes heladas, afectaron un 25 % de las areas de
maiz tardio, que estaban entrando a maduracién de gra-
nos, pero con exceso de humedad, segtin informé la Union
de Gremios de la Produccién (UGP), en su boletin al 20 de
junio. “Se va a tener una merma tanto en cantidad como
calidad, pero principalmente en calidad, ya que, cuando el
choclo tiene mucha agua, la tendencia es que los granos no
terminen su ciclo normal de maduracion”, explicé Aurio-
Frighetto, productor y representante de la Coordinadora
Agricola del Paraguay. Pese a esto, indicd que, por lo ge-
neral, la situacién del maiz zafrifa esta controlada, ya que
hay muchas parcelas cosechadas o en proceso de cosecha.
“Los rindes estan por los 5.000 kg/ha y este calorcito que
tenemos de repente ayuda en los trabajos de recoleccion,
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ya seca mas rapido el terreno”, manifesto. En tanto, el trigo
vaviento en popa en el departamento de Caaguazu, yaque
las heladas no llegaron a esa zona y el clima est4 ayudando
al desarrollo del cereal. “Las heladas afectaron solamente
a zonas bajas, pero casi nada. Muchos productores siguen
cosechando soja zafrifia y empezando a cultivar trigo’,
sostuvo Cristi Zorrilla, vicepresidente de la organizacién
en Caaguazu. Finalmente, con respecto a las perspectivas
climaticas parajulio, la UGP anticipé que, segln el informe
climético del Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio),
para el séptimo mes se observan tendencias de tempera-
tura que estarian con medias por encima de la normal en
gran parte del territorio nacional. Solo el extremo oeste de
la Regién Occidental presentaria leves condiciones por de-
bajo de la media normal mensual, se indicé.

Www.campoagropecuario.com.py
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Serios problemas con el gasoil para el
agro

Desde las cosechas de soja y maiz, hasta la plantacién de cafa de azu-
car, pasando por la recoleccién y transporte de limones, el negocio del
campo se ha complicado por la escasez de gasoil que soporta la Argen-
tina.

Enfrentado a las consecuencias de su falta de prevencion en el tema,
el Gobierno estableci6 oficialmente un aumento transitorio del corte
obligatorio de biodiesel destinado aincrementar el abastecimiento de
gasoil entodo el pais.

La decisién se formalizé por medio de un Decreto de Necesidad y Ur-
gencia publicadoenel Boletin Oficial. Asi,el Gobierno nacional dispuso
un aumento del corte de biodiesel del 7,5% en el gasoil y un adicional
de 5 puntos porcentuales de manera excepcional por 60 dias, a los
efectos de intentar regularizar el abastecimiento de este carburante.
La decision de elevar el corte de biocombustibles se tomé luego de los
reclamos de diferentes entidades de transportistas y la agroindustria,
ante los inconvenientes en el abastecimiento de gasoil en diferentes
puntos del pais, que podrian derivar en problemas para la produccion
de economias regionales, asi como el traslado de mercaderias.

La siembra de cebada registrara en esta campafa un
nuevo incremento en la superficie cultivada -con lo
gue sumara tres temporadas consecutivas-, impulsada
por una mejor relacién en la ecuacién insumo-producto
en un contexto de precios histéricamente altos y por
una potencial disminucién en la superficie con trigo.

La Bolsa de Cereales de Buenos Aires (BCBA) estimo
que la superficie sembrada con cebada crecera 8,3%
respecto al ciclo 2021/22, hasta 1,3 millones de hec-
tareas. Como en el caso del trigo, este nuevo ciclo se
desarrollard en un contexto excepcional, con precios
de los commodities en niveles histéricamente altos
producto de la guerra entre Rusia y Ucrania, paises que
entre ambos concentran el 30% del comercio mundial
de este grano.

Mas alla de la fuerte mejora en los precios, se ha regis-
trado como efecto colateral sélido avance en los costos
de produccioén, centrado en los valores de los insumos.

L':i\ncosecha de soja se encuentra en su tramo final infor-
ando un avance del 99 % y un rendimiento medio na-
cional de 2800 kg/ha, con una produccién acumulada de
mas de 43 millones de toneladas. Restan por recolectar cer-
cade 150 mil hectareas, concentradas principalmente sobre
el sur del area agricola. Frente a este panorama, la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires mantiene la proyeccion de pro-
duccién de 43,3 millones de toneladas para el presente ciclo.
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egunel dltimo informe de laCamarade la Industriay Co-

mercio de Carnesy Derivados de la Republica Argentina
(Ciccra), la industria frigorifica faend un total de 1,15 millo-
nes de cabezas de hacienda vacuna en mayo de 2022, 2,9%
mas que en abrily 12,4% mas que en mayo de 2021.
La participacién de las hembras llegd a 47,4% y el total fae-
nado ascendio a 5,34 millones de cabezas en el acumulado
del ano, lo que representd una suba de 1,6% en relacion a
enero-mayode 2021.
En mayo de este afio se produjeron 267,3 mil toneladas de
res con hueso (tn r/c/h) de carne vacuna, con una mejora
de 3,2% en términos mensuales y 15,9% en términos inte-
ranuales. Ademas, la produccién de carne vacuna ascendié
a 267,3 mil tn r/c/h y en los primeros cinco meses del afo
sumé 1,23 millones de tnr/c/h.
Por su parte, las exportaciones descendieron a 334,5 mil tn
r/c/h durante el mes, por lo que en la comparacién con ene-
ro-mayo de 2021 registré una caida de 8,9%.

Luego de un progreso intersemanal de 17,1 puntos por-
centuales, yafue sembrado el 47,4 % de las 6,4 millones
de hectdreas proyectadas de trigo para el ciclo 2022/23.

El clima seco que predomina sobre toda el area agricola
dificulta el ingreso de las sembradoras, provocando una
demora interanual a escala nacional de 10 puntos porcen-
tuales. Sobre el sur y el este del drea agricola la ventana de
siembra se extiende hasta mediados y fines de agosto. Sin
embargo, hacia el margen oeste del centro-norte del drea
agricola esta préxima a cerrarse y, de no revertirse el es-
cenario de sequia en el corto plazo, podria resultar en un
nuevo ajuste de la proyeccion de area, informd la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires.

Finalmente, lacosechade lotes de maiz condestinoagrano
comercial comienza a tomar impulso en las provincias de
Cordoba, San Luis, Buenos Aires y Santa Fe. La baja en la hu-
medad de los granos en parte de los planteos tardios del cereal
promueve las labores. Luego de relevar un avance intersema-
nal de 3 puntos porcentuales, ya se cosechd el 37 % del drea
aptaentodoel pais. Alafecha, el rinde medio nacional se ubica
en 6.940 kg/ha. Frente a este panorama, la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires mantiene la proyeccion de produccion para
lacampafia 2021/22 en 49 millones de toneladas.

Www.campoagropecuario.com.py
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vn LT RA Protegé y optimiza el rendimiento de tu tractor
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ENTREVISTA

ING. AGR. MSC. MARTIN CUBILLA ANDRADA, PRESIDENTE FEPASIDIAS

Podemos y
debemos mejorar
el sistema de
Siembra Directa

Martin Maria Cubilla Andrada, Ing. Agr. MSc., actual presidente de la Federacién
Paraguaya de Siembra Directa para una Agricultura Sustentable (Fepasidias)
comenta sobre el panorama de la agricultura conservacionista en nuestro pais y
destaco: “podemos y debemos mejorar el sistema de siembra directa en el pais”.

_ CAM. ;Cémo estamos con el Sistema de Siem-
bra Directa en Paraguay?

_ Cubilla. Estamos muy bien en la adopcion de la siembra
directa, ya que el 92% del area agricola en Paraguay esta
agricultura conservacionista del suelo, pero si podemos
y debemos mejorar, la calidad del sistema de siembra di-
recta, pero si creo que podemos y debemos mejorar en la
calidad del sistema de siembra directa. Esto implica incor-
porar cultivos de cobertura en el sistema, no solo buscar
cultivos de rentas inmediatos ni dejar ventanas sin culti-
vos. Hay que aumentar el carbono, la materia organica en
el suelo, tener diversificacion de especies y cubrir siem-
pre el suelo. Eso es un punto que creo podemos mejorar

_CAM. ;Cudl es el propodsito de la Fepasidias?

_ Cubilla. La Federacién busca que el productor produz-
camasy mejor, que tenga ese suelo sano para que su agri-
cultura sea sustentable en el tiempo.

_ CAM. (Es caro sostener el sistema siembra di-
recta?

_ Cubilla. No es caro sostener el sistema de siembra di-
recta. Lo que realmente tiene un costo oneroso es tener
un suelo insano, ya que pasa la factura en el momento de
bajas precipitaciones y ataques de plagas.

Es fundamental diversificar las especies y cubrir constan-
temente el suelo, eso permite tener un suelo sano.

Por ejemplo, en el Chaco hay experiencias negativas con
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Ing. Agr. Msc. Martin Maria Cubilla Andrada, presidente
de la Fepasidias
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el mono cultivo de la pastura gatton
panic. Se estan degradando las pas-
turasy eso sale caro.

_ CAM. ;(Cuales son los puntos
claves que debe tener el siste-
ma de siembra directa?

_ Cubilla. El sistema de siembra di-
recta para pequena, mediana y gran
propiedad tiene que tener los tres
principios basicos que son: evitar la
remocién del suelo, tener una cober-
tura permanente del suelo y una ro-
tacion con diversificacion de cultivos.
Son tres pilares que tiene que tener
el sistema de siembra directa para
gue sea sustentable. Teniendo esos
tres pilares el sistema es sustentable.
No hay dudas que el sistema es sus-
tentable, estamos cumpliendo 50
anos de Sistema de Siembra Directa
en América. Si logramos que el suelo
este sano, si le brindamos ese manejo

integral, esa rotacion de cultivo, es increible como el suelo
responde. Esto marca mucha diferencia en anos secos. El
sistema actiia como un seguro en tiempos dificiles.

_CAM. ;La Fepasidias esta en puertas del proxi-
mo Encuentro Nacional de Siembra Directa,
qué temas abordaran en la ocasién?

_ Cubilla. Invitamos a toda la comunidad agropecuaria
para el proximo Encuentro Nacional de Siembra Directa,
que se realizard el 3,4 y 5 de agosto, en la Colonia Fries-
land, departamento de San Pedro.

Vamos a tener dos dias intensos de disertaciones y un dia
de campo. Durante este encuentro estaremos encarando
temas muy actuales de la agricultura de conservacién, la
rotacién de cultivos, integracion agricultura -ganaderia y
durante el dia de campo vamos a visitar parcelas de pro-
ductores lideres del sistema. También se estaria hablan-
do de los desafios del Sistema de Siembra Directa a nivel
local, para pequenas, medianas y grandes propiedades.
Manejo de plagas, malezas resistentes y enfermedades
con tecnologia digital.

Vanaser jornadas muy intensas y muy provechosas para ac-
tualizarse en lo que es la agricultura de conservaciéon. CA
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PLANITY
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La compania Summit Agro inicié la introduccién de nuevas tecnologias al pais
con su fungicida Planity. Se trata de una solucién para un mayor control de la
roya de la soja. Directivos locales e internacionales presentaron a la empresa y la

innovacion tecnoldgica durante una gira por varios puntos agricolas del pais, del 7

al10 de junio.

lanity es el nuevo fungicida
P presentado por Summit Agro

yquerepresentalanuevatec-
nologia presentada por la compaiiia
posicionada para un mayor control
de la roya de la soja y se constituyd
en el primero de muchas soluciones
innovadoras de laempresa, se indicé
durante el recorrido que arranco el
martes 7 en el Hotel Papillén, en Be-
lla Vista (Itapua); siguid el miércoles
8, en el Hotel Staufemberg, en Santa
Rita (Alto Parand); luego el jueves
9 en Churrasqueria Sul Americana
en J. E. Estigarribia (Caaguazud) y
concluyé el viernes 10, en la Chu-
rrasqueria Costelao, en San Alberto
(Alto Parand). Los principales direc-
tivos de lafirma, que desembarcé en

Sho Hashimoto,
presidente de
Summit Agro

Paraguay
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el pais con Agrotec como aliado, encabezaron las orien-
taciones de lo que constituye Summit Agro y del nuevo
producto ofrecido a los agricultores.

En ese sentido, en Santa Rita, dio la bienvenida el geren-
te regional de Agrotec, Jean Carlos Barroso; posterior-
mente Gabriela Rodriguez, coordinadora de Marketing
de Summit Agro para la regién en Sudamérica, indicé
gue la intencién fue realizar la presentacién del proyec-
to para el pais desde la propia plana mayor de la compa-
fia. Es por ello, que luego hablé el presidente de Summit
Agro Paraguay, Sho Hashimoto, quien brindé unaresena
de la compaiiia y del equipo que trabaja localmente, asi
como estd organizada en la regién. A continuacién, Sidi-
nei Neuhaus, gerente de Innovacion de Agrotec, orien-
t6 sobre la maximizacién del potencial productivo de la
soja con el manejo mas efectivo de las enfermedades, ra-
diculares o foliares, que muchas veces son responsables
deunapérdidadeentreel 15 %y el 40 % de produccién.
A esto se suma la eventual disminucién de la eficacia de
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los productos, como los fungicidas,
por lo que es prudente mantener lo
mas que se pueda la tecnologia, con
buenas practicas y manejo adecua-
do. Abogd por definir programas
correctos de fungicidas, establecer
programas por variedad, realizar
aplicaciones preventivas, uso de
multisitios protectores y rotacién
del ingrediente activo. El siguiente
orador fue Marcos Mares, gerente
de desarrollo global Summit Agro,
quien presenté formalmente la tec-
nologia que propone Planity y sus
beneficios y bondades, sobre todo
resultados frente a la competencia.
Cerré la presentacién, Jonas Am-
brossini, de Agrotec. Posteriormen-
te, se dejé untiempo paralas consul-

Sidinei Neuhaus,
gerente de
Innovacion de
Agrotec

tas del auditorio y se interactto con el piblico, ademas
de aprovechar para estrechar vinculos.

En consulta con el equi-
po de Campo Agropecuario Multimedia, el presidente
de Summit Agro Paraguay, Sho Hashimoto, compartié
algunas impresiones del encuentro. Resalté el entusias-
mo del equipo por presentar en Paraguay la compafia
y la nueva tecnologia al servicio del agricultor local. “La
produccién en Paraguay es muy importante y podemos
ofrecer mucha tecnologia innovadora, pensando en
mejorar la productividad en los campos. Como Summit
Agro empezamos el negocio en la década de los noventa
y aunque estamos desembarcando recién en Paraguay,
venimos con mucha experiencia y con la tecnologia de
primer nivel como la japonesa. Empezamos localmente
con un equipo pequeio, pero operamos como Summit
Agro regionalmente con presencia en seis paises”, dijo.
Recalcd que la experiencia acumulada en estas déca-
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das hace que la compaiia maneje
mucho “know how” y que siempre
apunte a ofrecer novedades tecno-
l6gicas. “Empezamos con proponer
este nuevo fungicida, pero estamos
desarrollando muchos productos
nuevos. La idea es contar con inno-
vaciones permanentes en Paraguay
y nuestro objetivo es llegar a todo
el pais. Es por eso que disefiamos
estas giras, porque queremos llegar
a todo el pais. Estamos contentos
de estar aqui y esperemos que mu-
chos productores puedan probar el
producto”, finalizé. A su turno, Mar-
cos Mares, de profesién agrénomo
también brindé algunas opiniones,
resaltando igualmente la importan-
cia de la gira para dar a conocer el
fungicida que propone la nueva mo-
lécula parael control delaroyadela
soja y manchas foliares, entre otras
enfermedades.

Mares
resaltd que se propone un compues-
to de dos moléculas. Por una parte,
incluye al triazol Tebuconazol y, por
otro lado, la novedad es el inpyrflu-

Marcos Mares,
gerente de
desarrollo global
Summit Agro
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xam, una carboxamida que ofrece como novedad tecno-
l6gica el Indiflin. Esto confiere una alta eficacia en el con-
trol de la roya, ademas de proponer una rapida sistemia
(cobertura completa y no solo en una parte) en la hoja.
“Rapidamente se distribuye y homogeniza la cobertura
del control sobre la hoja. La tecnologia permite asi una
rapida absorcién por la hoja y, si llueve una hora después
de la aplicacion, la hoja ya absorbié todo el producto”, ex-
plicé. De esta forma, siendo altamente sistémico, protege
y maximiza el potencial productivo y su mejor momento
de aplicacion es en la etapa reproductiva (R1), pudiendo
repetirse en R3.

Sobre los resultados a campo, dijo que fueron altamente
satisfactorios. “Hay mas de 340 campos demostrativos
realizados en Brasil y Paraguay y mas de 140 ensayos en
micro parcelas. Y vimos que la tecnologia aplicada en R1
mas 14 dias fue superior a cualquier programa de control
existente en el mercado. Se aplicé en R1 mas vegetativo
y, si fuera necesario, un fungicida a la salida. Este progra-
ma Planity, aplicado de esta manera, brindé en el 87 %
de los casos, en mas de esos 300 campos demostrativos,
resultados superiores a cualquier evaluacion”’, recalco.
“Evaluamos el producto desde que empez6 el desarrollo
enlacampana 2014 - 2015, hasta la campana pasada que
fue muy seca y en todos los casos tuvimos un comporta-
miento diferencial y vimos que eso percibié el productor
al traducirse en mas kg”, manifesto.

Amplié la explicaciéon que, en términos productivos, re-
presentd entre 2 y 7 sacas mas de kg. Se comprobd, con
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respecto a cualquier programa cono-
cido hasta hoy, que esta tecnologia
permitié por lo menos unos 120 kg a
mas por hay fue lo que el productor
pudo percibir. “Las evaluaciones las
hicimos en distintas regiones para
tener mas informacion y ver las res-
puestas obtenidas a campo, siempre
también recordando que, al ser una
molécula particular, buscamos que
el control dure por mucho tiempo.
Por eso recomendamos rotacién en
modo de accién y las aplicaciones de
Planity, mas Mancozeb y un adyu-
vante de calidad para mejorar resul-
tados. Es un orgullo haber desembar-
cado en el pais con la compaiia y la
tecnologia y anunciamos que vamos
a seguir desarrollando mas propues-
tas para los productores en los proéxi-
mos afnos”, dijo.

Finalmente auguré buena campana a
los agricultores, sobre todo después
de la ultima, al tiempo de alentar a
que prueben la solucién propuesta
por Summit Agro y “se convenzan
por si mismo que se trata de una tec-
nologia superior”. Al final de la pre-
sentacién, se compartié una cena de

confraternizacién con los presentes. También se recalcé
que los productos en constante desarrollo tendran como
orientacién constituirse en innovaciones que se adapten
a las necesidades de los agricultores y brinden los mejo-
res resultados. Desde Summit Agro se informoé que se tra-
ta de una empresa dedicada exclusivamente a la investi-
gacion, produccion y comercializacion de productos para
la proteccion de cultivo y es parte de Sumitomo Corpora-
tion, una de las 10 compaiias mas grandes de Japdn, con
presencia en todo el mundo. CA

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos.Py

Visite también www.bungeparaguay.com
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NOTA TECNICA

Conozca los 10 pasos a

ser recomendados para el
aprovechamiento seguro de la
plataforma INTACTA 2 XTEND

Ing. Agr. Enrique Fretes

Responsable del drea de Desarrollo de
Bayer CropScience Paraguay

La nueva plataforma de biotecnologia en soja INTACTA 2 XTEND entregara

un paquete de herramientas innovadoras a los productores de soja de Pa-
raguay; con mucho foco en las Buenas Practicas de Manejo. Esta plataforma
estd asentada sobre cuatro pilares fundamentales de beneficios que ofrecera
al productor y son: proteccion de la planta de soja contra las principales orugas,
mayor control de malezas, productos innovadores y entrenamientos.

a Plataforma INTACTA
L2XTEND le confiere a la soja

la tolerancia al herbicida Di-
camba, un herbicida que controla
malezas de hojas anchas y exige una
serie de pasos para el uso seguro y
adecuado.
En este material le presentamos los
10 pasos a tener en cuenta para el
aprovechamiento seguro de dicha
tecnologia con la recomendacion
del Ing. Agr. Enrique Fretes, respon-
sable del area de Desarrollo de Ba-
yer CropScience Paraguay.
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1-CAPACITACION DE APLICADORES. Todos los
involucrados en el manejo de la tecnologia deben recibir
una capacitacion. Para el efecto, Bayer va a disponibili-
zar un Programa de asistencia al Productor que se de-
nominara Especialista en Manejo Inteligente (EMI). El
mismo estara dirigido por profesionales de la compaiia
quienes brindaran las orientaciones oportunas. Bayer
también ofrecera aplicativos méviles que van a ayudar
a la planificacién para una aplicacion segura del Dicam-
ba. Esta aplicacion se llamara 12X Acerte y también va a
ofrecer una capacitacion On line via whatsapp para apli-
cadores.

2-TAMANO DE LA MALEZA. Las malezas a contro-
lar no deben superar los 10 centimetros de altura para
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NOTA TECNICA

lograr un buen manejo de las mismas.

3- ELECCION CORRECTA DE LAS FORMULA-
CIONES. La recomendacion es utilizar el Dicamba a
base de sal diglicolamina (DGA), por ser la menos volatil.
También deberd agregarse adyuvantes recomendados
por Bayer. Esto permitirad lareduccién considerable de la
derivay la volatilidad del producto.

4- UTILIZARLOS PICOS DE PULVERIZACION
PARA GENERAR GOTAS EXTREMADAMENTE
GRUESAS A ULTRA GRUESAS. Los picos homolo-
gados actualmente son: Teejet TTI, Magno Jet MUG o
Hypro/ Jacto/ John Deere ULDM/ JMD/ PSULDM.

5- VOLUMEN DE CALDO. El volumen de caldo para
la aplicacion a ser recomendado es entre 100 a 150 li-
tros por hectarea. Esta cantidad permitird aplicar con
gotas ultra gruesas, el cual reducira al minimo posible la
deriva.

6- VELOCIDAD DE APLICACION. La velocidad
maxima de aplicaciénrecomendada es de 25 kilémetros
por hora.

7- ALTURA DE BARRA. No debe superar los 50 cen-
timetros por arriba del objetivo, que es la maleza.

8- CONDICIONES METEOROLOGICAS. Igual para
todas las aplicaciones de fitosanitarios, se recomienda
tener una velocidad de viento entre 3 y 10 km/ hora,
temperatura por debajo de 30 grados centigrados y hu-
medad superior al 60%. Para aplicar correctamente es
necesario siempre respetar estas condiciones; para te-
ner certeza de estas condiciones es importante contar
con unhigro-anemémetro de mano.

9- DISTANCIA DE LOS CULTIVOS SENSIBLES.
Para las aplicaciones de Dicamba se debe mantener una
distancia minima de 50 metros de area libre de cultivos
sensibles emergidos, entre el area aplicada y el cultivo
susceptible.

10- LIMPIEZA DE PULVERIZADOR. Después de
cada aplicaciéon de Dicamba es fundamental realizar el
triple lavado, teniendo en cuenta una metodologia es-
pecifica propuesta en la plataforma que implica: llenar
el tanque del pulverizador 50% de su capacidad, hacer
una recirculacién y una agitacion completa por mas de
20 minutos, posteriormente desechar esta agua y reali-
zar el un segundo enjuague, donde se debe agregar una
solucién de limpieza para eliminar todo residuo de pro-
ductos que hayan quedado en el tanque, las boquilla y
filtros.Posteriormente volver a drenar el agua y repetir
el proceso de cargar el agua hasta el 50 % de la capa-
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cidad del tanque, repetir la recircu-
lacién y agitacion hasta dejar el tan-
que limpio.

CONCLUSION La plataforma IN-
TACTA 2XTEND impone el Mane-
jo y Uso Seguro de los defensivos
agricolas, siguiendo los 10 pasos
mencionado mas arriba, el agricul-
tor tendra la mejor experiencia con
la aplicacion de dicamba, agregando
valor con una mayor eficacia en el
control de malezas. Y recordando
que la plataforma es un conjunto de
beneficios que el productor tendra
a disposicion para experimentar el
salto de productividad. CA
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“BELIEVE TOGETHER 2022" DE DVA PARAGUAY

La compania DVA Paraguay creé el programa “Believe Together” para
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promover la insercidn laboral de profesionales agronomos recién egre-
sados. El lanzamiento de esta iniciativa fue el 20 de junio, en el distrito de
Juan Eulogio Estigarribia (Caaguazu). Se presentaron mas de 600 aspi-
rantes en esta experiencia desarrollada por la empresa para el sector de

los agronegocios.

inalmente, de los 600 postulan-
Ftes, guedaron 12 jévenes pro-

fesionales agrénomos quienes
fueron presentados en el acto de lan-
zamiento del programa “Believe To-
gether 2022”. Los seleccionados pasa-
ron a ocupar los puestos de asistente
técnico de venta (ATV), gracias a este
proyecto desarrollado por DVA Para-
guay para generar oportunidades de
trabajo en el agro, con lo que a la par
seincluye el factor de responsabilidad
social de laempresa.
“Believe Together 2022” consiste
en la incorporacién de profesionales
recién egresados de la carrera inge-
nieria agronémica quienes buscan
su primera experiencia laboral en el

Ing. Agr.
Enrique Ferreira,
encargado de
Marketing
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mundo de los agronegocios. La propuesta de oportunidad
de trabajo se cierra con la inclusién de los candidatos se-
leccionados al staff de ATV. Al respecto, el Ing. Agr. Enrique
Ferreira, encargado de Marketing de la firma, calificé el en-
cuentro como dia histérico.

Considerd que esta experiencia fue todo un éxito, toman-
do como referencia el haber recibido unas 600 carpetas de
todos los puntos del pais. Explicé que se tuvieron en cuenta
aquellas regiones de influencia de cooperativas de produc-
cion aliadas a DVA Paraguay para establecer la convocato-
ria. Resaltd la repercusiéon que tuvo lainiciativa mediante la
difusion por redes sociales, con buena respuesta por parte
de los interesados.

Indicé que los jovenes seleccionados, como nuevos AT Vs,
estaran trabajando con determinados clientes, como los
asociados de las cooperativas. La tarea basicamente con-
sistird en asistencia técnica, en acompanamiento de apli-
cacion de producto y generacion de demanda en el campo.
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EVENTOS

Asi también, se enfocaran en el mane-
jo de defensivos agricolas y normas
de reglamentaciones de la empresa,
agrego Ferreira.

Destacé que, para laempresa, lacom-
petitividad del mercado es cada vez
mas estrecha para quienes desean
emprender en el campo y crecer la-
boral y personalmente. También tiene
como obijetivo crear un impacto a ni-
vel nacional parauna mayor presencia
de DVA en el sector agricola. Por ello,
surgié estaidea, de crear un programa
dirigido a principiantes quienes bus-
can su primera oportunidad de traba-
jo, concluyd.

En tanto,
el Ing. Agr. Alcides Vera, coordinador
de Investigacién y Desarrollo de DVA
Latinoamérica (DVA/Latam), orientd
a los nuevos colaboradores sobre la
historia de la empresa, su experiencia
desde sus inicios como profesional del
agro y sobre la metodologia de traba-
jo en el que estaran activando los re-
cientemente incorporados como ATV
enlafirma.

Expuso sobre manejoy control de ma-
leza y de enfermedades, asi como de
los coadyuvantes de las partes nutri-
cionales. Ademas, expresé el bienes-
tar que genera este programa, puesto
gue a la par de ofrecer oportunidades
laborales a jévenes, también beneficia
a la empresa, ya que esta unién en-
tre nuevos y antiguos profesionales
permite una retroalimentacién que
finalmente lleva a soluciones agrico-
las confiables para los agricultores y
al campo.

Vera enfatizd6 que no solo se logra
armonizar y actualizar la transferen-
cia de tecnologia de profesionales a
los productores, sino que también en
este tipo de iniciativas se busca trasla-
dar alos nuevos ATVs los valores y las
estrategias de negocios direcciona-
dos para ofrecer productos de calidad
de servicio diferenciado que la firma
propone para los clientes y los poten-
ciales sujetos de su accion.

Ing. Agr. Alcides
Vera, coordinador
de Investigaciony
Desarrollo de DVA

Latinoamérica

Ing. Agr. Caima
Rodrigues de
Franca, gerente
general
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A su turno, el Ing. Agr. Caima Rodrigues de Franca,
gerente general de la firma, expuso a los jovenes lo que
implica ser parte de DVA y lo que significa involucrarse en
el agro, ya que, como profesionales de este rubro, deben
desarrollar la responsabilidad humanitaria que conlleva la
actividad agricola, un sector sumamente importante para
la subsistencia de un pais, recalco.

Compartié datos de las proyecciones sobre la poblacién
humana para anos futuros y de cdmo el sector se vera en
la obligacién de aumentar 50 % la produccién de alimentos
y a la par, mantener criterios de sustentabilidad, objetivo
gue se lograria gracias a tecnologias como la que impulsa
DVA para paliar la problematica. Anticipé igualmente so-
bre el rol de los jévenes para lo que se viene por parte de
laempresa.

Subrayd que jévenes e innovaciones de DVA se comple-
mentan perfectamente, por lo que servirdn de un puen-
te entre agricultores y tecnologias, de las que se esperan
tengan alta permeabilidad en el mercado agro paraguayo.
Menciond que el logro de este proyecto fue posible por la
perseverancia y el esfuerzo de todos sus companeros, en
especial Karim Batscheck, quien liderd en la seleccion de
talentos para el programa.

También agradecié a los 12 integrantes que supieron des-
tacarse entre los 600 jovenes inscriptos en “Believe Toge-
ther 2022". Animé a quienes no quedaron seleccionados a
gue siganintentando y probando, a no decaer, sino atomar
como una experiencia no final, sino como de primeros pa-
S0s en sus carreras, concluyoé el gerente general para Para-
guay de la compania DVA, con sede central en Hamburgo
(Alemania).

Www.campoagropecuario.com.py



Entre los nuevos
integrados a la gran familia de DVA
Paraguay, estan los ingenieros agré-
nomos Rosa Pérez y Jorge Martinez
Acosta. La primera calific este pro-
grama como una gran oportunidad y
sobre todo haber logrado estar entre
los 12 mejores de unos 600 postulan-
tes. Representa un gran orgullo, pero
también implica un gran desafio que
piensa cumplirlo con responsabilidad
y compromiso, dijo.

Sobre su visién de los agronegocios,
menciono el reto que implican los fi-
tosanitarios, un problema, especifica-
mente con los ataques de patégenos
de plagas que actualmente se van a
integrar en la cartera de productos de
DVA como controladores bioldgicos,
algo comprometedor en el mercado
y que ird creciendo. No olvidé agrade-
cer a los encargados de la seleccién,
guienes apostaron por su perfil.

En tanto, Martinez Acosta tampoco
se quedo atras con los agradecimien-

Ing. Agr. Jorge
Martinez,
asistente técnico
de ventas

Ing. Agr. Rosa
Perez, asistente
técnico de
ventas

tos. Sobre su primera experiencia se mostré entusiasmado
al enterarse del programa de insercion laboral de DVA, ya
gue desde el primer momento no dudo en ser parte de una
de las empresas mas renombradas en el sector del agro.
Como expectativas, comprende el valor que representa
unirse a una estructura bien definida con profesionales de
alto nivel.

En este punto, consideré fundamental aprovechar la opor-
tunidad de compartir con personas mas experimentadas
en el rubro, de quienes estara nutriéndose para dar todo
de si en su nueva gestion como ingeniero agréonomo. Tam-
poco olvidé destacar su vision de los agronegocios, un sec-
tor que se esta enraizando y que debe mantenerse de esa
manera, ya que la produccién de alimentos es esencial para
la poblacion, concluyé. CA
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EL MAYOR SAAS DEL AGRONEGOCIO EN PARAGUAY, QUIERE

CONQUISTAR NUEVOS HORIZONTES.

La plataforma Versat moderniza
sU marca apuntando al
mercado agro latinoamericano

Estamos renovando
nuestra marca.

ersat anuncié un impor-
tante cambio en su marca e
identidad visual. Laempresa

mantiene su modelo de negocio y su
funcionamiento vertical, pero rees-
tructurando su identidad grafica. La
direccién de la compania proyecta
un crecimiento a medio plazo, por
este motivo, es necesario posicionar
mejor su identidad en este nuevo
contexto agricola. A su vez, se estan
produciendo otras reestructuracio-
nes a nivel interno.

"Estamos invirtiendo en nuestra es-
tructurainterna, centrandonos prin-
cipalmente en la cultura y las perso-
nas para ayudarnos a aprovechar las
oportunidades que vemos por de-
lante", comenta Elvis Zoz, fundador

Elvis Zoz,
fundadory
director general
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y director general de Versat. Seguln Elvis, en los Gltimos
tiempos, el sector se ha enfrentado a situaciones com-
plicadas debido alos problemas con las lluvias durante la
temporada baja, y encuentra en su plataforma un aliado
gue ayuda a optimizar costos, ganar agilidad y seguridad
de la informacién: "No se puede negar que mas que una
crisis financiera o climatica, nos enfrentamos a unacrisis
de confianza relacionada con la informacién, especial-
mente en lo que respecta a la fuga de datos, es asi que
buscando resolver estos conflictos, hemos mejorado
nuestra politica de privacidad", concluye. La empresa
también esta invirtiendo en su escalabilidad, tanto en la
contratacién de personal calificado de alto nivel interna-
cional como en el desarrollo de nuevos productos para
su plataforma digital, Versat. "Me alegra la gran diversi-
dad cultural que se ha incorporado al equipo. Gracias a
laintegracion de nuevos colaboradores provenientes de
diferentes partes del mundo, nuestro portafolio y nues-
tras soluciones se han enriquecido en gran medida. Esto

Www.campoagropecuario.com.py



nos da aun mas confianza y seguri-
dad para lanzar nuestros productos
a otros paises", comenté el ejecuti-
Vvo.

Sobre lanuevaidentidad visual, Elvis
comenta que la esencia sigue siendo
la misma: el respeto a las personas
como base, la tecnologia como me-
dio y la sencillez como fin: "Somos,
pensamos Yy lo hacemos facil. Desde

/] versat

gue surgimos, nuestro proposito si-
gue siendo el mismo: simplificar la
gestion de las empresas del agro".
Los cambios no sélo estan presen-
tes en el logotipo y los colores, Ver-
sat tiene ahora "personalidad" y un
tono de voz que busca conectar aln
mas con el publico objetivo paragua-
yoy, en el futuro, con todo el merca-
do agro de latinoamérica.

Versat E.A.S. lleva 10 afos desarro-
llando software para empresas agri-
colas en Paraguay. Fue la primera en
ofrecer servicios de gestiéon 100%
en la nube. Actualmente, su buque
insignia es un ERP SaaS (Software

as a Service) que no requiere insta-
lacion y tiene un tiempo medio de
implementacién de 90 dias, gracias

Q// versat <

S .

El mayor Saas e
del agronegocio en .:
Paraguay |
quiere conquistar
nuevos horizontes.

Cambiamos NUestra marca, pero
Nnuestro proposito permanece
intacro: simplificar la gestion de
las empresas del agro en
Paraguay.

el nexo que conecta
a la gente del agrox

a su disponibilidad totalmente online. La empresa basa
sus procesos en estrategias centradas en el usuario. Tie-
ne una tasa de abandono del 0,58% y una vida ttil de los
clientes de 173 meses. Actualmente, Versat es utilizado
por destacadas empresas como Adama, Spraytec, lasa,
Dekalpar, Ciabay, Novara, Fortgreen entre otras. CA

Tu gestiar
mas sequra
en la nube,

i ® @@

versat.com.py
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DiA DE CAMPO EN AGRODINAMICA DE COLONIAS UNIDAS

Creciente entusiasmo e
Interés por maiz y sorgo en
agricultores del Sur

La segunda edicion del Dia de Campo Maiz y Sorgo, organizada por la
Cooperativa Colonias Unidas, se realizé en doble jornada los dias 9 y 10
de junio, en el campo demostrativo de Agrodinamica (ltapua). Nove-
dades en materia de hibridos y lanzamientos de nuevas tecnologias de
ultima generacion resaltaron en el evento que por primera vez fue en for-
mMato presencial. Entre tanto, se anuncid un plan para seguir fortaleciendo
el empleo del grano en primavera —verano y no solo en zafrifa.

inalmente se pudo concretar la
Fsegunda ediciéon del evento para

conocer las novedades en ma-
teria de hibridos y propuestas de las
empresas para el sector, en la busque- cada empresa expositora.
dade opciones de diversificacion para Eduardo Dietze, gerente del Area Produccién y Abaste-
la agricultura, tal como lo promueve la Eduardo Dietze, cimiento de Colonias Unidas, se mostro¢ satisfecho por el
Cooperativa Colonias Unidas, orga-  9gerentedel Area  rqqltado del evento. Resalto que laidea de jornadas sobre

. . . Producciény . . s
nizadora de la doble jornada técnica. Abastecimiento  "Ubros de invierno partio de lo observado a campo, conun

Varias empresas aliadas, obtentoras, de insumos e incluso
de otros servicios participaron con lo tltimo en tecnologia
y con buena participaciéon de publico. Las diferentes parce-
las fueron puntos centrales para exhibir las soluciones de

Mosaic Biosanitas Sul América Los Colonos ECOP Fertilizantes




creciente entusiasmo e interés por el maiz y el sorgo en
agricultores del Sur del pais. “Decidimos organizar este
dia de campo ante la importancia y el crecimiento de estos
cultivos entre los asociados de la cooperativay los agricul-
tores de la zona. Vemos como estos rubros estan tomando
un espacio cada vez mas importante dentro de la diversifi-
cacion’, dijo.

“El motor de esto es el aumento del consumo de los granos
gue se da en produccién de leche y produccién porcina
gue dinamiza el incremento de la superficie. El evento vino
como actividad para cubrir un espacio que permita inte-
ractuar con los productores, ahora en forma presencial. La
respuesta en la primera edicién nos motivé en una segunda
jornada y es muy posible que este dia de campo vino para
qguedarse, justamente por cdmo se estan dando los cultivos
dentro de las cadenas pecuarias”, manifestd. Agradecio la
participacion de los expositores y destacé sus aportes in-
novadores.

“Valoramos la apuesta de las empresas. En la jornada tuvi-
mos todo lo que searepresentacién de importacién, merca-
do de hibridos de maices y sorgo, tanto comerciales como
lanzamientos. Fue una oportunidad para tener un contacto
directo y ver novedades, trabajos de investigacion y eva-
luacién a campo. Este tipo de actividades lo que permite
es que venga en aumento la respuesta en el campo. Cada
vez hay mas apuesta de productores por inversion en tec-
nologia mas alta, materiales hibridos con mas potencial’,
puntualizé y resalté que todo esto permitié avances en la
agricultura.

“Todo lo que sea esquema de fertilizacion, de base, de co-
bertura, favorecié la productividad. Hizo que, a nivel de
campo, los rendimientos aumentaron en los ultimos afos.
Aquellos promedios histéricos de maiz zafrifa de 3 ton/
ha o 3,5 ton/ha fueron superados. En los Ultimos afos
vemos promedios de 8 o 9 toneladas, incluso en zafrifa.
Es el resultado de este tipo de trabajo. De estar cerca del
productor, trabajar conceptos como ventanas de siembra,
densidad, fertilizacion, es lo que rescata estas jornadas de
campo’, subrayo. En las parcelas se observaron novedades
en lo Ultimo en biotecnologia y otras soluciones.

PROGRAMA “MAIZ ZAFRA” Y SORGO FORTA-
LECIDO. Dietze anticipé que, si bien el foco esta en la
siembra de zafriia, la cooperativa trabaja con un programa
para recuperar el drea de maiz para la siembra de prima-
vera - verano (“maiz zafra”), sobre todo porque al tener las
condiciones normales y no de entre zafra, el grano puede
expresar lo mas alto su potencial productivo, por lo que
también se viene trabajando en siembra planificada, sa-
liendo del invierno, para elevar las posibilidades de mayor
rinde agricola. Sin embargo, reconocié que se requiere de
algunos ajustes, incluyendo la infraestructura.

“Experimentamos rendimientos de 10 ton/ha o 12 ton/ha
(“maiz zafra”). Esto nos dice que no debemos abandonar
el trabajo de desarrollo y divulgacién sobre esta época. El
maiz vino para quedarse, tanto en zafra como en zafrifa,
especialmente estimulado por nuevos conceptos que se
manejan en la parte de comercializacién y las diferentes
opciones que se trabajan con los productores. Es un cam-
bio muy importante en el sentido que hay desafio de todo
el proceso de acopio, procesamiento, pues la cosecha de
maiz zafra coincide con el pico de la cosecha del cultivo
principal, la soja”, admitio.

El entrevistado también resalto que el drea de sorgo igual-
mente crecio, después de un par de temporadas que gol-
pearon al cultivo, especialmente por presion de plagas. “El
sorgo nuevamente tomo relevancia. Estamos marcados
por precios elevados de los granos, ademas, ventajas del
sorgo frente al maiz, como su ciclo y mayores posibilidades
de escapar de frio temprano hicieron que muchos agricul-
tores retornen o se vuelquen a este grano”. Actualmente
el area de influencia de la cooperativa cubierta con sorgo
ronda las 5 mil ha. En su mejor momento llegd a unas 10
mil ha.

“Cayd por problemas de plagas, pero volvié a crecer y la
tendencia es ganar espacios, pues como tenemos produc-
cion de leche, dentro de la cuenca lactea de la cooperativa,
es un rubro que tiene un posicionamiento importante para
ensilaje. Estimamos que la mitad del drea estd pensada
para granos y la otra para forraje”, puntualizé. Finalmente
indicd que ven con satisfaccion como las empresas acom-
panan las necesidades del mercado, con materiales que
respondan a las exigencias. Esto hace que desde la Coope-
rativa Colonias Unidas se acomparie el trabajo con jorna-
das como las vividas a comienzos del mes.
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I con aceptacion en todas partes

aempresa Adama participé activa-

mente en el evento agrotecnologi- R ey
co ofreciendo soluciones de la linea
KWS, con muy buena aceptacién en
las zonas productoras, indicé Dou-
glas Urban, profesional agrénomo
encargado de la parte de desarrollo
de hibridos de maices KWS dentro
de la empresa. “Estamos en todo el
territorio. Los hibridos estan tenien-
do una aceptacién en todas partes. En
esta jornada, damos especial enfoque
al hibrido 9606, con una excelente
aceptacion, debido a sus propuestas
de valor, de condiciones de siembra,
de rusticidad y estabilidad productiva
en anos mas complicados”, manifesto
al sefialar al K 9606 VIP 3, como un
material de puntos altos, ya que ofre-
ce estabilidad productiva, biotecnolo-
gia superior y tolerancia al ataque de
“cigarrita”. Sobre este ultimo aspecto,

e

Ing. Agr.
Douglas Urban,
encargado de
desarrollo de
hibridos KWS

| de Somax para la zafrifa

Lz empresa Somax estuvo en la jornada con las propuestas
n materia de hibridos de la genética Nord, propiedad de
Corteva Agriscience, ocasion en que fueron exhibidos los ma-
teriales B2702 VYHR y B2620 PWU. Pablo Andrés Maciel,
profesional agrénomo en representaciéon de Somax Agro,
indicd que se trata de hibridos muy conocidos en la zona.
“Presentamos y demostramos la tecnologia que tienen estos
materiales. El productor exige mucho un material con buena
tecnologia y que sea bastante productivo. Somax responde
a estos pedidos que se tienen en el mercado. El B2620 viene
con la tecnologia Power Core Ultra, con ello permite un buen
control de orugas, mediante la inclusién de cuatro genes, a
los que se suman otros dos genes para el uso de herbicidas,
sea glifosato o glufosinato. En tanto, el B2702 tiene similares
caracteristicas, pero con un gen que varia en la carpeta de la
composicion’, puntualizé. Recordd que lacompaiia trabajaen
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recalcé que se aprovecho la actividad para brindar orien-
taciones de manejo. “En la parcela esta vez estamos con un
trabajo diferente de lo que solemos hacer. Tenemos una
propuesta de los dafnos causados por la ‘cigarriga, que es
una de las principales plagas del cultivo. Por eso tenemos
gue contar con un manejo adecuado, entre ellos, uno de
los principales factores que inciden en los resultados tiene
gue ver con la eleccién del hibrido. En esta ocasion, presen-
tamos el 9606 como excelente opcién. Es un hibrido que
esta hace cuatro afios en el mercado local. Desde el 2019,
entrega un techo productivo y tiene buena aceptacion”. Al
respecto, recalcé que, asi como en otros puntos del pais,
en el Sur igualmente es demandado por sus caracteristicas
destacadas. “Es un material de condiciones de suelos mas
bajos que nos entrega una productividad, sanidad y calidad
de granos superior”. Esta posicionado como apertura de
siembra, con una densidad sugerida de 56 mil semillas. Pa-
sada la mitad de febrero, se sugiere bajar a 53 mil plantas
por ha de densidad. Finalmente anuncié que acompanaran
la Agrodindmica 2022, los dias 29 y 30 de noviembre y 1
y 2 de diciembre. “Estaremos presentes con nuevos lanza-
mientos y nuevas propuestas de valor”, concluyo.

Ing. Agr. Pablo Andrés
Maciel, representante de
Somax Agro

alianza igualmente con grandes multinacionales que proveen
los hibridos y otros productos a su portafolio. Finalmente
agradecid la posibilidad de contar con un espacio para com-
partir con los socios productores de la Cooperativa Colonias
Unidas vy llegar con sus propuestas en genética, productos
quimicos, fertilizantes, biolégicos y otros, fortaleciendo la pre-
senciade laempresa establecida hace 13 afos y que desde sus
comienzos trabajo activamente, concluyd.

www.campoagropecuario.com.py



Comederos

Costuradoras - Hilos

Media sombra Tejido aviar Precintos

Z u 2 € Q s
! i \ y NORTENE s, o
o Q' 2 ki [NORTENE ) Silox  SUGRAND

B il
.-c.EFIF:PlE':I: P N et Rafitec Klabin

ASUNCION MINGA GUAZU

Avda. Artigas 4145 ¢/ Gral. Delgado Ruta Py 2 Km 14

0981176 060 0983 352 029 0981253081 09846 906 764
0982 163 262

%_E} {ENVIOS A TODO EL PAIS!




JORNADA DE CAMPO

e T
Wi U RN s

la hora de optar por hibridos

qgue brinden soluciones a las
necesidades actuales, la linea NK,
marca propiedad de Syngenta, ofre-
ce respuestas al mercado. Durante
la jornada en el predio de Agrodi-
namica, los hibridos fueron exhibi-
dos en el stand de GPSA. Luis An-
narumma, representante comercial
de la marca NK de semillas de maiz
de Syngenta, anticipd el NK 467
VIP3, material comercial para el afio
que viene, con tecnologia viptera 3
(VIP3). “Es un hibrido de alta inver-
sion, por lo que se recomienda posi-
cionarlo en la mejor parcela, la que
tenga mejor fertilizada y que luego
esa inversiéon responde muy bien.
Se sugiere emplearlo como apertura
de siembra, en pos cosecha de soja,
en enero, y trabajar para alcanzar
una meta de unas 58 mil plantas de
poblacién final”. Agregd que el NK
467 VIP3 es un super precoz, que
brinda una cosecha anticipada por
la rapidez en secado de grano y con
excelente potencial productivo. A
lo que se suma, su buena respuesta
en sanidad, al proponer muy buena
tolerancia al problema de la “ciga-
rrita”. Adicioné como lanzamiento
el NK 520 VIPS, si bien es precoz,
estd posicionado mas de media a
alta inversién, aunque igualmente
presenta muy buena tolerancia a
la “cigarrita”, a lo que se suma una
buena versatilidad para adaptarse
a todos los ambientes productivos
del Paraguay. Otra caracteristica de

Luis
Annarumma,
representante
comercial de la
marca NK

Fabian Pereira,
director
comercial de
GPSA
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este material es su doble propésito, tanto para producir
ensilaje como granos. “Lo posicionamos para zafrifa y
zafra. Se recomienda para apertura de siembray conuna
poblacién final meta en torno a las 55 mil plantas, a final
de cosecha”, puntualizé. Recalcé que Syngenta esta abo-
cada a dar respuestas permanentes a las necesidades
del campo. “Siempre estamos con novedades. El mer-
cado tiene una demanda que debemos cubrir. Debemos
ofrecer soluciones y por eso estamos con constantes
lanzamientos, cada afio, como en esta ocasion con el NK
467 VIPZ3”. De igual forma resalto la alianza con GPSA,
grupo que esta “comercialmente en todas las regiones
del Paraguay, venden nuestros hibridos de un portafolio
amplio que de por si tiene que satisfacer todas las de-
mandas del productor y por eso, este dia de campo fue
muy importante, porque nos permitié mostrar las cua-
lidades, las caracteristicas y las soluciones que tenemos
con los materiales NK, que dan excelente rentabilidad
para el agricultor”, concluyé. De igual forma, Fabian Pe-
reira, director comercial de GPSA, acompaind el evento
y compartié con clientes y amigos. Indicé que previo a
esta actividad estuvo por el departamento San Pedro y
gue hasta el momento los cultivos presentaron buen de-
sarrollo. Abogd por seguir invirtiendo y participando de
jornadas de capacitacion, al tiempo de resaltar la alianza
que tiene el grupo con distintas marcas y compafias, asi
como las soluciones propias de la empresa.

www.campoagropecuario.com.py
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grofértil tuvo una amplia par-

ticipaciéon en la jornada de
maiz y sorgo, ofreciendo noveda-
des, lanzamientos e innovaciones.
En materia de genética Agroeste,
Juan Carlos Da Veiga, represen-
tante técnico comercial en la zona,
indicé que la propuesta en hibridos
incluyé aquellos con tecnologia VT
PRO4. “Tenemos un amplio porta-
folio siendo AS 1850y AS 1844 los
nuevos hibridos que incorporan la
tecnologia VT PRO4 para ofrecer
una proteccién desde la raiz hasta
la parte aérea. En la parte aérea
protege contra las principales oru-
gas que atacan las hojas, el tallo y
la mazorca; en la raiz, la nueva tec-
nologia posee dos proteinas que
brindan una proteccién contra el
ataque de la vaquita o larva de San
Antonio. Propone plantas refor-
zadas bien establecidas y también
ofrece tolerancia al glifosato. De
esta manera, nos permite ademas
controlar a las malezas en medio
del cultivo de maiz”.
Como novedad resalté el lanza-
miento del AS 1800 PROS3, un
sUper precoz con alto techo pro-
ductivo, recomendado para areas
de media a alta, por su potencial.
“Conseguimos expresar todo el po-
tencial con calidad de granos, sani-
dad foliar y calidad de tallo. Retine
las condiciones para ser un buen
material”, sostuvo. Explicé que ya

i

g
Juan Carlos
Da Veiga,
representante
técnico
comercial
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se cubrieron mas de 500 areas locales para ver su des-
empefo a campo y estad seguro que después del lanza-
miento la préxima siembra sera a mayor escala. “Esta-
mos para brindar informacién util a los productores
promoviendo siempre una agricultura sostenible a
través de soluciones eficientes, tecnologia de punta y
asesoramiento técnico personalizado”, puntualizé.

Como empresa Agrofértil lleva en su ADN la innova-
cién, y de alli nace Terrex Agricultura Inteligente, un
conjunto de soluciones agricolas para el productor
rural. La nueva marca dentro de la compaiia presenta
varias sub-divisiones, entre ellas, Terrex Siembra, que
busca mejorar la calidad de esta practica mejorando
la plantabilidad; Terrex Exact Aplic para brindar ma-
yor eficacia en las pulverizaciones agricolas; Terrex
Mapeo, el mapeamiento de suelo mas moderno vy efi-
ciente; Terrex Biofauna para lograr el uso optimizado
de los insumos biolégicos y suministro de equipos de
aplicacién; Terrex Plantas de Cobertura, provee semi-
llas de plantas de coberturas para lograr una mejoria
fisica del suelo; Terrex Automatizacién, participa en

Wwww.campoagropecuario.com.py



el proceso de mejoria o automati-
zacién de maquinas, sea tasa va-
riable, piloto automatico y otros; y
ademas de todo se suma el Plan de
Financiacién para facilitar al agri-
cultor el acceso a correctivos agri-
colas. A propésito, Jhonny Maicon
Stipp, coordinador de Terrex Exact
Aplic, anadié que esta solucién
especifica representa el nuevo
frente de servicios para promover
mejores practicas a la hora de la
pulverizacién. “Un buen coadyu-
vante colocado con defensivos en
mala calidad de aplicacién, genera
un impacto negativo porque hay
pérdidas al no llegar al lugar re-
qguerido”, dijo. Se pretende una ma-
qguina al dia, limpia, descontamina-
da, bien calibrada, etc. Otra accion
es el entrenamiento a operarios
de los equipos, para realizar de la
mejor manera su actividad. “Terrex
engloba varias lineas de servicios
para que el productor pueda rea-
lizar sus labores en el campo con
mayor eficiencia pudiendo maxi-
mizar sus ganancias al final de la
campanfa agricola”, sintetizé.

Jhonny
Maicon Stipp,
coordinador
de Terrex Exact
Aplic

\ adaptacion en la region

A,:turo Aguilar, consultor téc-
ico junior en la sucursal de

Bella Vista de la empresa Agrotec,
orientd a los visitantes en la doble
jornada de campo de maiz y sorgo,
sobre todo presentando dos nove-
dades que apuntan a fortalecer la
presencia de la genética Pioneer en
la region. “Estoy a cargo de tres uni-
dades de la Cooperativa Colonias
Unidas y atendemos en la zona, por
lo que vemos cémo responden los
materiales, sobre todo con propues-
tas para su mejor posicionamiento
en laregién Sur, en ltapua”. Cité el P
3282 VYH, un hibrido super precoz
con buen desempeno en fertiliza-
cién, muy adaptado y estable y con
un manejo adecuado facilita al agri-
cultor y eleva su nivel productivo,
expuso. “El productor va a estar mas

Arturo Aguilar,
consultor
técnico junior
en la sucursal de
Bella Vista

afianzado para enfrentar el problema de ‘cigarrita’ con
este material que el mercado le dio una nota 8 y que sin
dudas va a aportar bastantes bondades a los producto-
res”. Sostuvo. La otra opcién destacada en la ocasién fue
el P 3707 VYH. “Este material se destaca afio tras afo.
Es el tercero que se emplea. Es precoz y recomendado
para zafra. Es estable y responde bien a la fertilizacién,
en distintos ambientes y va a estar bastante adaptado.
Es un material de alta inversion y vamos a llegar a altos
rendimientos para producir bien. Es de doble propési-
to. Para ensilaje va bien, tanto para el productor leche-
ro como de engorde. Va a aportar muchos beneficios y
también para granos, que es lo principal en nuestra zona
caracterizada por la agricultura”.
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| a mas proteccién, mas rinde

n el segundo Dia de Campo de Maiz y Sorgo realiza-

da en el predio demostrativo de la Agrodinamica, la
compania Bayer aprovechd la plataforma para anticipar
la nueva biotecnologia para los hibridos del maiz: VT
PRO 4. Evelin Michelon Reckziegel, representante de
ventas de Bayer en la region Sur, recordé que esta nue-
va biotecnologia ofrece una mayor proteccién para los
cultivos. “Bayer tiene varias lineas de hibridos de maiz.
Paralo que se viene en la zafrifia siguiente, vamos a lan-
zar materiales con esta tecnologia. EI VT PRO 4 viene
a complementar lo que se tiene. Va a brindar un mayor
control de plagas para los productores. Tenemos otras
tecnologias que nos brindan ciertos controles, pero ésta
es mas completa. Actla en la parte aérea, pensando en
lo que sean orugas, ‘gusano cogollero), la principal pla-
ga en maiz, o la ‘Helicoverpa zea’ en espiga. En cuanto
al sistema radicular, presenta la novedad de contar con
una proteina para el control de la Diabrética. También
se puede utilizar glifosato, es decir es ‘Roundup Ready’.
Es lo que promocionamos en el stand y buscamos, por
ende, a mayor proteccidén, mayor rendimiento”. En otro

| nueva tecnologia |

En tanto, laempresa Ciabay acom-
pafno el evento con materiales de
Nidera Semillas. René Ledesma, en-
cargado comercial y técnico de Cia-
bay, resalté que la ocasion fue propi-
ciaparadar aconocer las novedades
para el campo. “Tenemos exclusi-
vidad de hibridos de maiz Nidera.
Contamos con cuatro materiales y

René Ledesma,

; Y encargado
trabajamos con la nueva generacién comergial y
en tecnologia, Vipteray si bien traji- técnico
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Evelin Michelon Reckziegel,
representante de ventas de
Bayer en la regiéon Sur

momento, expreso su satisfaccién por la reapertura del
predio al publico. “Por segundo afo consecutivo acom-
pafiamos este dia de campo. Estamos muy contentos por
volver a lo presencial, luego de practicamente dos afos
de pandemia. Esto nos permite mostrar lo que tenemos.
Podemos presentar el portafolio para control de plagas,
enfermedades y malezas en el cultivo del maiz, ademas
de promocionar como pre lanzamiento lo que va a ser la
biotecnologia VT PRO 4, en hibridos de maiz”, recalcé.
Cité parte de laamplia gama de soluciones de Bayer, que
incluye tratamiento de semillas; herbicidas, como el SO-
BERAN, para control de malezas de hojas finas y anchas,
selectivo para el maiz; insecticidas para orugas, entre
ellas LARVIN y ALSYSTIN o BULLDOCK para chinches
y “cigarritas”. En fungicidas, resalté el SPHERE MAX y el
NATIVO que, si bien se posicionan ambos, en el caso que
el agricultor desee realizar solo una aplicacion, se insiste
con NATIVO, por su buen control para manchas y todo
el complejo de enfermedades para maiz. Finalmente, de-
sed mucho éxito en la zafra del grano, asi como alenté a
una mejor campafa sojera para la préxima siembra.

mos cuatro hibridos, nos enfocamos en tres materiales.
El NS80OVIP3, material precoz que tolera bien en suelo
mediano. Dada su rusticidad, es una opcidn para cubrir
suelos complicados. También podemos optar por el NS-
73VIP3, mas exigente en fertilidad en suelo. También
precoz vy, al ser la misma tecnologia, la VIP3, como la
anterior, se puede trabajar para hacer asociacién en la
misma parcela. Finalmente, tenemos el NS75VIP3. Otro
material precoz, pero es mas corto que los dos anterio-
res. Igualmente es exigente en el tema de fertilidad, pero
muy buena sanidad. La diferencia de precocidad entre
los tres hibridos seria de 20 dias, hablando de grados
de calor”, comentd y luego explicod que con este detalle,
siendo materiales precoces, se podria arrancar con un
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NS73, que es mas largo, usar el NS80 como intermedio
y cerrar con el NS75. “El 75 pierde mucho mas rapido la
humedad, lo que facilita que entre como ultima siem-
bra. Otro dato, de estos materiales, el NS80 es de doble
propésito, pues sirve tanto para producir granos como
ensilaje. Es una opcion a tener”. Como dato adicional in-
dicé que se recomienda en estos tres materiales no usar
60 mil semillas por ha. “Como maximo usamos 57 mil.
Quiere decir que el costo beneficio a la hora de elegir
material es super interesante. Invitamos a agricultores
o afines al rubro a que nos den la oportunidad de dar a
conocer nuestro material y que podamos mostrar de lo
gue somos capaces”, agrego. Como punto final se puede
destacar que el entrevistado se mostré optimista por un
buen cierre de zafrina. “Dependiendo de heladas, pode-
mos tener o no una super cosecha, porque todos los hi-
bridos a campo estan un espectaculo”’, concluyd.

n la jornada también se presen-

taron materiales de sorgo. En-
tre las propuestas, se destacaron
las ofrecidas por CGS Agri S.A. en
alianza con Nuseed. El Ing. Agr. Clei-
ton Marlow representante técnico
de CW Trading S.A. y CGS Agri S.A,,
indicé que la empresa a nivel pais es
una referencia en el cultivo de cano-
la, pero en paralelo trabaja con otras
propuestas,como sorgo. “En el even-
to estamos presentando cuatro hi-
bridos de sorgo con buen desempe-
Ao comprobado en distintos puntos
del pais, con caracteristicas adapta-
das alas necesidades del productor”.
Se trata de dos hibridos graniferos y
dos hibridos silero con doble propé-
sito (para ensilaje de planta enterao
para cosecha de granos). Los mate-
riales graniferos son el FOX que es
un hibrido de ciclo super precoz con
bajo tanino y el SPRING T60 de ciclo
precoz con alto tanino. Ambos mate-
riales con excelente rusticidad, buen
desarrollo de panoja, productividad
y sanidad de planta. “Presentamos
estas dos excelentes opciones (alto
y bajo tanino) para responder segln
exista necesidad de mercado”. Como
sorgo doble propdsito presentamos
el hibrido Qualysilo, tiene desarrollo
rapido de planta, es un sorgo rustico,
es para ensilaje de planta entera con

Ing. Agr. Cleiton
Marlow. Técnico
de CW Trading
S.A.y de CGS
Agri S.A.

buena participacion de los granos en la masa ensilada lo
que le confiere excelente calidad (El momento de ensilar
estaria rondando los 90 dias de ciclo). Y la otra propues-
ta presentada fue el sorgo silero Nusil 484 con ciclo lar-
go alin mas productivo, con alrededor de 120 dias desde
la siembra al momento de ensilar y con un techo produc-
tivo superior en masa a ensilar. También recomendd po-
sicionar la siembra en épocas oportunas, realizar buena
fertilizacion, hacer el control pertinente de plagas, para
gue el sorgo pueda expresar ain mas el potencial pro-
ductivo correspondiente. Sobre la inclusién del sorgo
en sistema de rotacién tiene su ventaja por la rusticidad
(sistema radicular con uso eficiente del agua disponible)
y el bajo costo de implantacién.
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VENi A DESC'JBRIR
VTFRO4

La compania Dekalpar llevé al
evento agrotecnolégico cinco
hibridos comerciales que se des-
tacan por su precocidad y super
precocidad. Adema3s, aproveché la
ocasién para brindar orientacio-
nes sobre la importancia de una
buena protecciéon radicular. En
destaque, se presentd la biotec-
nologia VT PRO 4, novedad que
confiere resistencia a un complejo
importante de orugas. Jorge Do-
minguez, coordinador de Desa-
rrollo de la region Centro Sur de la
firma indicé que en la ocasion fue-
ron expuestos cinco materiales del
portafolio de hibridos de Dekalpar,
con tecnologia VT PRO 3y VT PRO
4. Arrancé con el 265 y el 79-10,
con tecnologia VT PRO 4, de ciclo
super rapido, con un ciclo de 132
dias a madurez fisiolégica, con alto
techo productivo y destacada sani-
dad foliar. De los precoces, de unos
135 dias para adelante. Cité pos-
teriormente al 360, recomendado
como moderadamente tolerante
al problema principal ultimamen-

ca por el marlo fino y un secado (“dry down”) modera-
damente répido de espigas. Contiene la tecnologia VT
PRO 4. Finalmente cité el 290, hibrido utilizado para

te en hibridos, la “cigarrita”. El 255 Jorge doble propésito, ensilaje y grano, el mas antiguo que
fue otro precoz seinalado. Tiene un Dominguez,  se destaca por su rusticidad. De un ciclo de 138 dias a
ciclo de unos 155 dias y es el mas coordinadorde R4 (madurez fisioldgica), se presenta con mayor peso

Desarrollo de la

regién Centro Sur de grano en semillas y estd recomendado para sue-

vendido de la compafia. Se desta-
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los de alta productividad. “Dekalpar traer
la biotecnologia VT PRO 4 para dotar me-
jor resistencia a la planta, tanto en la parte
foliar como radicular. En lo foliar, ponemos
foco principalmente en problemas con Spo-
dopteras y Helicoverpa, entre otros, mientras
gue, en la parte radicular, el foco esta prin-
cipalmente en problemas con coledpteros,
también de Elasmo y algo de Agrotis. Con
esta biotecnologia buscamos tener un ma-
yor espectro de control en los problemas de
insectos y poder dar condiciones ideales al
cultivo para que expresen su mayor poten-
cial productivo”, puntualizé. De igual forma,
en la parcela, se brindaron orientaciones so-
bre la importancia de la proteccién radicu-
lar. “La idea es contar con plantas sanas, vi-
gorosas, de buena estructura radicular. Esto
se traduce con una posibilidad que el cultivo
pueda exportar nutrientes de capas mas ba-
jas, extraer aguaensituacionde estrés hidri- - _

co y, a su vez, ayuda al sistema productivo, ' N | L e A
dejando raices secundarias en el suelo. Asi,
una vez cosechado el maiz, se tiene un suelo
mas ‘suelto’, un manejo de suelo apropiado
para el cultivo venidero, que serd beneficia-
do con esa mejoria. Es algo que esta nueva
tecnologia también propone”. Finalmente
puntualizé que, en su zona, Centro Sur, una

gran cantidad de productores estan contando con hi-
bridos ofrecidos por la compafia y, con condiciones
favorables del clima, se apunta a rindes superiores,
incluso se podria superar el record de productividad
gue se maneja para la zona, porque los cultivos, hasta
tanto no sean afectados por la helada, estan en condi-
ciones ideales, con las espigas formadas.

n . Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix, Py
Visite también www.bungeparaguay.com
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oque Garcete, socio propietario

de la empresa Foragro, eligié
materiales versatiles para presentar
en la jornada técnica. La firma lleva
tres afos en el mercado y promo-
ciona hibridos de la marca Sempre
como representante para los de-
partamentos surefios de Misiones
e Itapua, bajo el lema de “nuevos
campeones”. Entre las propuestas
exhibidas en la parcela demostrativa
estuvieron hibridos con tecnologia
VIPTERA 3, tales como 10A40 VIP3
o 20A38 VIP3, “principalmente
mostramos el 10A40 Viptera 3, este
hibrido actualmente es el mas rapi-
do del mercado, ofrece como puntos
fuertes, ademas de su rapidez, y nin-
gln problema de acamamiento pro-
ducido por enfermedades causadas
por la cigarrita ya que es un material
tolerante ala misma. Desarrolla muy

Roque Garcete,
socio propietario

buen peso de grano y presenta caracteristicas de rusti-
cidad, ademas de reunir condiciones para escapar de las
heladas y conseguir mejor performance en zafrifia, que
es nuestro principal cultivo. Ademas, es caracterizado
por la versatilidad que le permite adaptarse muy bien
a nuestra zona. Es un hibrido que el agricultor puede
sembrar con toda seguridad. Si bien se adapta a todas
las condiciones, para optimizar mas los resultados, es
aconsejable proveer de condiciones de media a alta tec-
nologia”. Sobre la respuesta a campo de los materiales,
indicé que demostraron ser efectivos practicamente en
un 100 %. “En afos anteriores, con problemas de ‘ciga-
rrita’ o de ‘tumbamientos’, cuando veiamos otros maices
por el piso, nuestro hibrido se mantuvo en pie. Esto de-
bido a su versatilidad, su rapidez y rusticidad”. En tanto,
del 20A38 VIP3, resalto su alto nivel de productividad
también con alta tolerancia a la “cigarrita”, siendo un ex-
celente hibrido recomendado tanto como para granos y
ensilaje, hemos obtenido muy buenos resultados en la
presente campafa. Garcete igualmente agradecié a la
Cooperativa Colonias Unidas por la oportunidad de di-
fundir los materiales.

Genética Brevant,

\ la propuesta de Matrisoja

tro de los participantes en la

jornada de hibridos de Agro-
dindmica fue la firma Matrisoja,
con propuestas genéticas de la li-
nea Brevant, propiedad de Corteva
Agrisciences. Jonatthan Scholler,
desarrollista para la parte Sur de la
empresa, estuvo acompanando las
orientaciones a la gente que visitd
el stand. Recordé que Matrisoja es-
tuvo fuera del mercado en semillas
de maiz por casi cinco campanas y
recientemente retomé la tarea en

Jonatthan
Scholler,
desarrollista de
la regién sur
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alianza con Corteva, a la busqueda de hibridos que brin-
den seguridad de la calidad para los clientes. Entre las op-
ciones exhibidas en la ocasién, resaltaron los hibridos con
tecnologia Power Core Ultra, en especial el B2782 PWU.
“Empezamos hace tres afos con el 2782. Cuenta con
PWU y posee un bioapilado en tecnologia, con seis protei-
nas dentro de la planta. De ellas, cuatro son insecticidas
gue nos dan la seguridad del control de plagas. Las otras
dos, son herbicidas para otorgar tolerancia al glifosato y
al glufosinato de amonio. En complejidad, ademas posee
una alta estabilidad, acompanado de un techo producti-
vo muy bueno y que complementa con una excelente he-
rramienta en el mercado. Posee alta estabilidad desde la
zona Sur hasta el Norte de San Pedro. Eso va mucho por
su origen, porque viene de zonas tropicales”. El material
se recomienda para apertura de zafrifia, lo que seria para
enero, es decir de 60 a 65 mil plantas. “Con 65 mil plantas,

www.campoagropecuario.com.py



se hace inversidon mas elevada en fertilizacion. Entran-
do a febrero, bajamos a 60 mil, aunque de igual manera
proponemos una elevada fertilizaciéon”. Al ser un hibrido
gue requiere tecnologia de media a alta parafertilizacion,
los desempefios se observan en el terreno. “Tuvimos ex-
celentes resultados a campo. Desde este afo lo tuvimos
de forma comercial. Para la proxima campana, vamos a
tener mas disponibilidad para poder brindar a todos los
clientes”. Con respecto a la interaccion con los visitantes
en el evento, comenté que salieron satisfechos vy, sobre
todo, muy impresionados por la sanidad. “Observaron es-
pigas sin danos en las punteras. Eso quiere decir que sigue
funcionando la tecnologia, ademas de evidenciar un ‘stay
green’ acentuado. Esto da seguridad de llegar ala cosecha
sin tumbamiento de la planta”. En el stand de Matrisoja
igualmente hubo orientaciones de otros aliados y para
diversas soluciones para el campo.

Tecnomyl SA acompaid la jor-
nada de Campo, exhibiendo las
propuestas tecnolégicas de su alia-
da estratégica Agroceres, lider en el
mercado maicero de Brasil. Agroce-
res es una genética traida por Bayer,
que en Paraguay ofrece 2 hibridos
con la tecnologia VT PRO 3.

El hibrido AG 8480 es precoz, de
138 dias de ciclo y posicionado para
apertura de siembra. Con tallo muy
grueso y enraizamiento vigoroso,
ofrece alta tolerancia al tumba-
miento y alto techo productivo. Se
trata de un material con buen peso
de granos (365 gramos por 1000
semillas). Por su parte, el AG 9035
presenta elevada adaptabilidad,
tanto en suelos de baja como de alta
fertilidad. También es un material de
rapido crecimiento, en 133 dias ya
concluye su desarrollo fisiolégico.
Muestra elevado techo productivo
y gran estabilidad. En lo referente a
densidad, apunta a lograr entre 55
mil y 58 mil plantas de poblacién fi-
nal por hectarea. Presentando sus
lanzamientos en Paraguay, Rechieri
Luis Mocelin (Coordinador Técnico
de Mercado de Tecnomyl) recordd

Rechieri Luis

que el afio pas’ad(.) ya come_nzarf)n Mocelin,
los trabajos técnicos de difusion. coordinador
“Este es el primer afo en que traba- técnico de

mercado
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jamos a full estos materiales con los agricultores. Con el
AG 8480 se puede iniciar la siembra, para luego entrar
con el AG 9035. Tecnomyl, si bien ya es reconocido como
lider regional en defensivos agricolas, con esta alianza
incursiona fuertemente en el segmento de semillas. Mas
adelante se incorporara la linea de productos biolégicos,
cuya planta esta en construccion en la localidad de Ville-
ta. Como empresa, estamos en constante evolucion, asi
como el campo paraguayo”, concluyéd.
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51 ES DEKALB, ES DEKALPAR

LR

La firma Dekalpar realizé su tradicional jornada de campo de maiz
en su campo experimental de Santa Rita. En la oportunidad, se
expusieron los hibridos de Dekalb y otras soluciones desarrolladas
para la proteccion de cultivos. Ademas, los técnicos brindaron una
capacitacion a los productores.

a jornada albergd una buena

I concurrencia de productores,
uienes accedieron a las para-

das preparadas por los profesionales
de la compaiiia para brindar orien-
taciones y compartir las novedades
tecnoldgicas. El equipo de Campoa-
gropecuario Multimedia acompand

tecnologia directamente a los agricultores. Filosa expresé
gue uno de los objetivos principales del dia de campo fue
intercambiar las bondades de los productos expuestos en
la ocasidn y su posicionamiento. Entre los nuevos lanza-
mientos, se resaltd la tecnologia VTPRO4, que combina
la mejor genética con mayor proteccion y tratamiento de
semillas para potenciar el rinde del maiz.

El equipo de desarrollo se enfocé en presentar propuestas

el evento y conversé con Federico Federico Filosa de valor al productor y mostrar cual es el mejor posiciona-
Filosa, representante de la compaiiia, presidente de Miento para un campo especifico, teniendo en cuenta las
guien destacé los 25 afios de trabajo Dekalpar  caracteristicas de la regién o la época de siembra adecua-
de la firma y subrayé cémo el "ADN da. “Buscamos generar con el productor un intercambio
dekalero" estd bienimpregnado enlas de experiencias y de contarle mas que es lo que se ve en
zonas productivas del pais. el campo’, expreso. Entre los hibridos con genética Dekalb
Se destacd el retorno aun evento pre- presentados estuvieron 255, 265, 290, 360 y el 260, lan-
sencial y la posibilidad de ofrecer la zamiento.
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NOTA DE TAPA

RECORRIDO EN PARCELAS

En la primera parada, Nilson Suarez,
Ingeniero Agronomo, detallé las ca-
racteristicas del DKB 265 PRO3, ma-
terial super precoz, excelente arran-
gue con un alto techo productivo, con
adaptabilidad en todas las regiones
del pais. Logra resultados de alta per-
formance productiva con amplitud de
siembra.

En la segunda parcela visitada, la Ing.
Agr. Elisa Stepaniak mencioné las ca-
racteristicas del DKB 7910 PROg3,
super precoz, de aproximadamente
130 a 132 dias de madurez fisiolégica,
se destaca por su rusticidad, sembra-
do desde el sur del pais hasta la zona
chaquena, en donde se obtienen muy
buenos resultados de productividad.
En latercera parada, el Ing. Agr. Jorge
Dominguez senald las caracteristicas
de DKB 255 PROS, hibrido cataloga-
do como "campedn’, precoz, con 135
dias de madurez fisiolégica, se desta-
capor tener un marlo extremadamen-
te fino, un "dry down" moderadamen-
te rapido, es decir que la espiga pierde
mas rapido humedad enunrangode 1
% a 1.5 % por dia en condiciones idea-
les.

Dominguez resalté que uno de los
puntos fuertes con que cuenta este
hibrido es su perfil sanitario, buena
resistencia a manchas foliares cau-
sada por necrotréficos. En cuanto al
control de cigarritas, este hibrido esta
calificado con 3.5, en una escala del 1
- 6, el cual esta catalogada como mo-
deradamente tolerante.

Actualmente disponible con PRO3
pero ya se estan realizando ensayos
con latecnologia PRO4. Paralacuarta
estacion estuvo asignado el Ing. Agr.
Tadeo Cabrera, quien comenté sobre
el DKB 360, hibrido con un buen po-
sicionamiento en las preferencias del
agricultor desde hace dos afos.
Dentro del portafolio, el DKB 360 es
un hibrido precoz, con un periodo de
130 dias. Posee el mejor desarrollo
de tallo, buena sanidad foliar, con una
adaptabilidad a las diferentes zonas
del pais, ademas, gracias a su preco-
cidad, se llega antes de las heladas al
llenado de granos correspondiente,

Ing. Agr.
Nilson Suarez,
asesor técnico

comercial

Ing. Agr. Elisa
Stepaniak,
asesor técnico

comercial

Ing. Agr. Jorge
Dominguez,
coordinador de
desarrollo de la
regioén Centro-
Sur

Ing. Agr.

Tadeo Cabrera,
asesor técnico
comercial
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puntualizé Cabrera.

En la quinta parcela visitada, el Ing. Agr. Arnaldo Esquivel
comentd sobre el hibrido de maiz 290, el cual figura en el
portafolio hace mas de 10 afios y que esta por salir del mer-
cado. Es un material longevo y bastante solicitado por los
productores. Se destaca por ser de doble propdsito, pero
los agricultores lo prefieren mas para ensilaje que paragra-
nos.

Viene como reemplazo, el 360. Presenta unas propiedades
bromatoldgicas excelentes, es recomendado para apertu-
ra de siembra, de ciclo precoz, posee un comportamiento
moderado en cuanto al ataque de plagas, especificamente
la cigarrita, respondiendo muy bien a las principales enfer-
medades del maiz en el Paraguay como la manchablancay
la generada por Cercéspora.

FERTIMAX EXPUSO SOLUCIONES A CAMPO
Enlasextaparada, el Ing. Agr. Pablo Arriia comentd acerca
de las novedades que Fertimax ofrece a los productores.
Presentaron todos los diferenciados, ya sean para soja o
maiz, asi como las nuevas opciones a parte de los conven-
cionales mas tecnolégicos y diferenciados, con micronu-
trientes y cantidades elevadas de NPK (nitrégeno, fosforo
y potasio).

Para el dia de campo se presentaron otros productos rela-
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cionados al maiz. De la linea Top, se posiciona al MaxOne.
Forma parte de las especialidades ofrecidas. Se destaca
por brindar todos los nutrientes en un solo granulo. Con-
tiene un alto contenido de NPK y micronutrientes (boro,
zinc) los mas deficientes en los suelos del Paraguay.

VTPRO4 EN DESTAQUE

La ultima y séptima parada incluyé la presentacién de la
parcela de los hibridos VTPRO4. La Ing. Agr. Selva Avalos,
encargada del area de desarrollo de Dekalpar en la zona
Noreste, menciond sobre estd nueva tecnologia que la
empresa ofrece a los productores.

El DKB 255 viene con la tecnologia siendo este el cam-
pedn en productividad en las Ultimas campanias. Bien po-
sicionado en todas las regiones del pais, buen rinde, bus-
cando mejorar esta tecnologia con el VTPRO4, se resalto.
Avalos manifesto que la nueva biotecnologia VTPRO4 es
la que, mediante sus tres modos de accién, proporciona
una amplia proteccion contra los principales lepidépteros
que atacan al cultivo de maiz, asimismo presenta una me-
jor proteccién radicular contra Diabrotica speciosa, ade-
mas de proteger contra Diatraea saccharalis.

“Estamos contentos de recibir a tantos productores en
este dia de campo. Contamos con ensayos que venimos
haciendo en campos de los productores, contando con

[ -

Ing. Agr. Arnaldo
Esquivel,

asesor técnico
comercial
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Ing. Agr. Pablo
Arrda, asesor de
Fertimax

Ing. Agr. Selva
Avalos, area de
desarrollo de
Dekalpar zona
Noreste

41 chacras con cuidado del produc-
tor evaluando constantemente y con
buenos resultados’, refirié.

Dindmica charla y experiencias de
productores

Al terminar el recorrido en el campo,
los productores compartieron un es-
pacio de capacitaciéon acampo. El Ing.
Agr. Hugo Gonzilez resalté puntos
importantes llevados a cabo en esta
jornada de maiz, entre ellos sobre
la concurrencia y activa participa-
cion de productores. Se desarrolld
la charla “La importancia del maiz en
el sistema de produccion” donde el
objetivo fue de dejar de hablar sola-
mente de soja y pensar un poco mas
enlainclusiéondel grano en el sistema
de produccién por los mdltiples be-
neficios agrondémicos que trae para
el suelo.

Gonzélez destacé algunos estudios
realizados que arrojaron datos que
demuestran cémo el maiz ayuda a
que aumente la produccién o la pro-
ductividad de la soja en sucesion,
cémo el sistema radicular del maiz
ayuda al reciclaje de nutrientes y, por
ende, contribuye a que el suelo sea
mas sustentable.

Ademads, hubo un panel de debates
en donde estuvieron como invitados
a tres productores jévenes quienes
estan liderando hoy en dia sus co-
munidades en distintas regiones del
pais. El Ing. Sebald Hans hablé sobre
su experiencia de siembra de maiz
consorciado con brachiaria. Asi tur-
no, el Ing. Agr. Facundo Llano, abordé
sobre la importancia de la siembra
de maiz en un sistema operativo en
produccién mixta (agricultura con
ganaderia), asimismo el Ing. Agr.
Eduardo Swarovsky, consultor y a la
par trabaja con varios productores
en una region de suelo mixto, areno-
so, franco arenoso, orienté sobre los
desafios de fertilidad de suelo, su de-
safio para tener altas productivida-
des y un poco sobre el factor comun.
Estos tres disertantes trabajan con
hibridos Dekalb, obteniendo produc-
tividades bastantes elevadas, resalté
Gonzélez. La jornada de campo cul-
mind con un almuerzo de confrater-
nidad entre los presentes. CA
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COOPERACION PUBLICO-PRIVADA CON IMPACTO POSITIVO EN LA SOCIEDAD

Grupo Sarabia y FACISA-UNE
presentan los resultados de
trabajos de investigacion cientifica

El Grupo Sarabia y FACISA-UNE realizaron la presentacion oficial de
los resultados de trabajos de investigacion cientifica como parte de
un proyecto llevado a cabo en el marco de la cooperacion interinstitu-
cional de la campana solidaria Juntos Sumamos. Durante el evento, los
profesionales encargados del desarrollo de las respectivas investigaciones
recibieron un merecido reconocimiento por su gran aporte en el ambito
de la salud.

esde sus inicios hace mas de 30 aios, el Grupo Sara-
D bia, que aglutina las empresas Tecnomyl y Agrofér-

til, siempre ha demostrado un fuerte compromiso
hacia las comunidades donde tiene presencia mediante di-
ferentes acciones de responsabilidad social empresarial que
beneficiaron a muchas familias paraguayas. El presidente del
Grupo Sarabia, José Marcos Sarabia, participa activamente
en actividades de esta indole extendiendo una ayuda impor-
tante alos sectores mas vulnerables y promoviendo en cada
accion el cuidado del medio ambiente.
En las etapas mas complejas de la pandemia y pese a los
desafios el Grupo Sarabia reforzé su apoyo para el mejora-
miento del sistema sanitario del departamento de Alto Para-
na através de donaciones, inversiones para la adquisicion de
equipos médicos, cooperacién con instituciones publicasy la
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creacion de movimientos solidarios de alto impacto social.
En este contexto nace la campaiia “Juntos Sumamaos”, la cual
abarcaun plan bien articulado compuesto por varios proyec-
tos en paralelo, entre ellos, trabajos de investigacién cien-
tifica. En el marco de dicha campana, el Grupo Sarabia y la
Facultad de Ciencias de la Salud de la Universidad Nacional
del Este (FACISA-UNE) presentaron de manera oficial los re-
sultados de dos investigaciones de suma transcendencia en
lo que atane a la salud publica en nuestro pais: Predictores
de gravedad en pacientes hospitalizados por Covid-19 en el
Hospital Integrado Respiratorio de Alto Parang; y Dindmica
de larespuesta humoraly seroprevalencia del COVID-19en
personal de salud de Alto Parana-Paraguay, 2021.

El acto protocolar contoé con la presencia de José Marcos
Sarabia, presidente del Grupo Sarabia; Prof. Doc. Osvaldo

www.campoagropecuario.com.py



de la Cruz Caballero Acosta, rector
de la Universidad Nacional del Este;
Prof. Doc. Hugo Fernando Casartelli,
decano de la Facultad de Ciencias de
la Salud de la Universidad Nacional del
Este; Dr. Hugo Portillo, director de la
Décima Regién Sanitaria; Carlos Duar-
te, gerente administrativo de Agro-
fértil; Guillermo Cino Blanes, director
ejecutivo del Centro Tecnolégico de
Desarrollo e Investigacion (CETEDI);
ademas de medios de prensa e invita-
dos especiales.

Durante el evento José Marcos Sarabia
hizo énfasis al rol que desempeia en la
actualidad el Grupo Sarabia junto con
sus empresas Tecnomyl, Agrofértil y el
hub H20 Innovation. El presidente del
grupo empresarial -visiblemente emo-
cionado- hablé de todo el trabajo que
realizan para impulsar el crecimiento
de los agronegocios en Paraguay con
la innovacién como bandera distintiva.
De igual modo indicé que los esfuer-
ZOS Y recursos se destinan a acciones
de responsabilidad social empresarial
aprovechando las oportunidades de
apoyo del sector privado hacia el sec-
tor publico.

“En nuestro ADN est3 la innovacion y
€es por eso apostamos a lainvestigacion
y desarrollo de la tecnologia. Felicita-
mos a los investigadores por su com-
promiso con la salud y por desarrollar
proyectos de este nivel cuyo objetivo
es salvar vidas. Asimismo, agradece-
mos al Ministerio de Salud, el Instituto
de Previsién Social, al Hospital Regio-
nal de Alto Paranay a la FACISA-UNE
por permitirnos ser parte de este hito
para el sector médico en donde las em-
presas privadas como el Grupo Sarabia
une sus esfuerzos para la investigacion
cientificay el desarrollo de profesiona-
les médicos, quimicos y bioquimicos’,
expreso.

Tras unas breves palabras del decano
de la casa de estudios, Prof. Doc. Hugo
Fernando Casartelli, se procedié al
desglose de los resultados de ambos
trabajos a cargo de la M.Sc. Nancy Ra-
mona Segovia Coronel y el M.Sc. Artu-
ro Ramén Vargas Correa, investigado-
res del Centro de Investigaciones de la
FACISE-UNE. Con el enfoque principal
de formar profesionales de las ciencias
de la salud, con elevados valores hu-
manos capaces de mejorar la calidad
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de vida de la region y del pais, los portavoces de estas importantes investigacio-
nes reflejaron en su exposicién la necesidad de generar conocimientos por medio
del riguroso proceso de la investigacion cientifica a fin de discernir los verdaderos
alcances de un determinado objeto de estudio. Una vez asimilada la informacién
tiene que ser transferida alacomunidad y, en especial, a los tomadores de decisio-
nes, que deben encontrar en los resultados de las investigaciones los conocimien-
tos adecuados para delinear las préximas acciones en pos del mejoramiento del
sistema de salud publico.

Los pilares basicos que componen la educacion universitaria son la docencia, la
investigacion y la expresion. El proyecto desarrollado lleva en alto estos concep-
tos pues en la practica ofrecié a los involucrados la posibilidad perfeccionar sus
habilidades en el campo de la ensefianza, formarse integramente como investiga-
dores al adquirir mayor experienciay aumentar su vinculaciéon con lacomunidad y
la produccién de nuevos conocimientos en esta zona del pais.

“Cuando empezé la pandemia se presagiaba un panorama negro, un tinel oscu-
ro sin salidas aparentemente, pero siempre nos mantuvimos firmes a pesar de la
dificil situacion. En el momento mas critico, el Grupo Sarabia impulsé la campaia
Juntos Sumamos y tras concretar una alianza tripartita (Grupo Sarabia, Ministe-
rio de Salud Publicay Bienestar Social y FACISIA-UNE) logramos un crecimiento
tal que ni la persona mas optimista lo hubiera imaginado’, manifesté el Dr. Hugo
Casartelli. En cuanto a las investigaciones, sostuvo que esta cooperaciéon ha dado
buenos frutos y abre la puerta a nuevos proyectos conjuntos de cara al futuro.
Por su parte, el rector de la UNE, Prof. Doc. Osvaldo de la Cruz Caballero Acosta,
dio destaque a la buena sinergia que hoy dia existe entre la universidad, el gobier-
no y el sector privado -haciendo hincapié en la figura del Grupo Sarabia- para la
consecucion de objetivos ligados a intereses comunes, en beneficio no solo de la
region sino también de toda la sociedad paraguaya. “Nos sentimos regocijados
por poder demostrar que la universidad es fiable. Con los resultados de estas in-
vestigaciones que comenzaron hace ya casi tres afios demostramos que la coo-
peracion entre las instituciones publicas y empresas privadas permiten alcanzar
grandes objetivos para nuestra comunidad”, puntualizé.

SOBRE EL GRUPO SARABIA El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en
Paraguay, actuando en otros paises de América del Sur como Brasil y Bolivia,enlos
segmentos de producciény comercializacidon de defensivos agricolas, fertilizantes
y acopio de granos; a través de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil, Agropecuaria
Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas y el Hub H20 INNOVATION impulsan
una agriculturainnovadoray sostenible. Sus directivos José Marcos Sarabia, Pau-
lo Sergio Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan activamente en las acciones
de Responsabilidad Social Empresarial, promoviendo actividades en favor de los
sectores mas vulnerables y del cuidado del ambiente. CA
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Con mucho éxito se desarrollé la cuar-
ta edicién de Farmer Show, la jornada de
campo organizada por Farmer Green del
1al 3 de junio en Nueva Toledo, Caaguazu.
El evento agricola destacd diversos lanza-
mientos en genética de maiz, insumMos y
mMaqguinarias, ademas de una gran afluencia
de gente que cerrd el encuentro con una
gran confraterizacion.

ltﬁ_,u
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ese a los comienzos en clima
Pinestable unas 21 empresas

y 300 visitantes se dieron
cita durante tres dias en la Jornada
de Campo organizada por Farmer
Green. Variadas tecnologias en ge-
nética de maiz, defensivos quimicos,
biolégicos y maquinarias agricolas
se destacaron en la parcela demos-
trativa.
Fue notoria la gran participacion del
publico que integraron producto-
res, estudiantes, profesionales del
sector y publico en general.
El clima también fue complice, fun-
damentalmente el Ultimo dia, donde
el astrorey dio el brillo especial para
cerrar satisfactoriamente el evento.
Gilmar Lorenzi, director general del
grupo Farmer Green, explicé que
esta es la cuarta edicién del evento
organizado por un grupo de produc-
tores que integran el Grupo Farmer,
y el objetivo, desde el inicio, fue im-
pulsar lajornada de campo anual de
cultivo de maiz direccionada a los
productores.
“Somos un grupo de productores y
nuestro Grupo Farmer Green sur-
gié hace cinco anos. A partir del se-
gundo aflo empezamos a organizar
esta Jornada de Campo con el ob-
jetivo de traer todas las novedades
para el agro mas cerca de nosotros,
y observar el desempefno de cada
tecnologia de acuerdo a las condi-
ciones de nuestra region”, expreso.
Farmer Green se dedica a la pro-
ducciéon agricola, siendo sus prin-
cipales cultivos la soja y el maiz,
provee insumos a sus socios y el
servicio de acopio y comercializa-
cién de granos.
Lorenzi agradecié la participacion
de unas 21 empresas de maquina-
rias e implementos agricolas, gené-
tica, defensivos agricolas y biotec-
nologias. La Jornada Farmer Show
se proyecta a convertirse en una
expo en el futuro.
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productos de proteccién de cultivos A2 |
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acitade ADAMA en lajornada de

Farmer Green aportd nuevos hi-
bridosde KWSy productos para pro-
teccion de cultivos. Douglas Urban,
coordinador de hibridos de maiz,
marketing y desarrollo de la region
centro sur de Paraguay de ADAMA
Paraguay, destaco cuatro hibridos de
lanzamiento de KWS adaptados para
todo el territorio paraguayo.
Mencioné como el principal hibrido
el K9606 Vip 3. El material tiene una
buena aceptaciéon en todo el terri-
torio paraguayo, cuenta con la bio-
tecnologia de punta Viptera 3 que
brinda la tolerancia a las principales
orugas que ataca al maiz y ofrece la
facilidad para el control de malezas.
Entre los lanzamientos destaco
K9310 Vip 3. Este material demostré
buena aceptacion en la jornada debi-
do a su ciclo stper precoz, ademas es
un hibrido con alto techo productivo
y excelente sanidad foliar.
Otra innovadora propuesta es KS
7500, hibrido campeodn en ensila-
je en Brasil afirmé Urban. El mismo
presenta alta calidad bromatolégica
y una excelente calidad de granos en
el proceso del ensilado. Ofrece exce-
lente sanidad foliar, estructura mo-
derna de plantas, optima calidad de
granos y tolerancia a las principales
plagas que atacan el cultivo como la
cigarrita. Este material ademas ofre-
ce optima tolerancia a los problemas
causados por nematodos.

Douglas Urban,
coordinador de
hibridos de maiz,
marketing y
desarrollo de la
regién centro sur

Rafael Gai,
responsable de
Desarrollo de
Mercado
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ADAMA de-
mostro en la parcela su linea de productos para protec-
cion de cultivos como los insecticidas, fungicidas, herbi-
cidas y bioestimulantes, enfocados a los cultivos de soja
y maiz.

Rafael Gai, responsable de Desarrollo de Mercado de
ADAMA destacé como lanzamiento el Armero, un pro-
ducto que contiene en su formulacién Mancozeb mas
Prothiconazol.

También resalté Cronnosy Across, que posee tres ingre-
dientes activos con formulacién practicay amplio espec-
tro de control de enfermedades, un aliado importante
para el control de manchas foliares.

Otros destaques de ADAMA fueron los insecticidas Ga-
lil para el control de chinches y Rimon para el manejo
integral de plagas en armonia con el medio ambiente ya
que logra el control total de pequeias orugas preser-
vando los insectos benéficos.

www.campoagropecuario.com.py
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| e hibridos Nidera

Ciabay estuvo presente con ma-
quinarias y genética de maiz Ni-
deraenlajornada de Farmer Green.
Luis Acosta, supervisor de ventas
de Ciabay para Campo 9, destacé
la completa gama de maquinarias e
implementos expuestos en la opor-
tunidad de las marcas: Case IH, Tatu
Marchesan, Vence Tudo, Jany otros.
“Es la segunda vez que formamos
parte de la Jornada de Campo de
Farmer Green. En esta oportuni-
dad disponemos de maquinarias e
implementos con diversas capacida-

‘ e implementos

na vez mas Cotripar acompainé

la Jornada de Campo de Farmer
Green donde llevé las diversas mar-
cas de maquinarias e implementos de
su representacion.
Fernando Gruter, gerente de la sucur-
sal Campo 9 paralaempresa Cotripar,
destacé que es la cuarta ocasion que
estuvieron presentes con el Grupo
Cotripar y presentaron las maquina-
rias e implementos de la marca Valtra,
GTSyCivemasa
Comenté que de la marca Valtra dis-
ponen tractores con potencias que
van desde 75Hp hasta 380 HP. Tam-
bién las sembradoras y plantadoras
de 13y 15lineas. Resalté de estalinea

Luis Acosta,
supervisor de
ventas de Ciabay

Fernando Gruter,
gerente de la
sucursal Campo 9
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des. La gama de tractores tenemos con potencias desde
80 HP hasta 230 Hp”, dijo.

Destacé que el evento ya constituye un punto de en-
cuentro donde vienen todos los clientes socios y no so-
cios de Farmer Green. “Es una importante oportunidad
para que la gente conozca nuestros productos”, dijo al
destacar que ofrecen constantes promociones en la li-
nea de tractores, buenos precios y tasas optimas a tra-
vés de los bancos aliados.

Ciabay también difundié los hi-
bridos de maices de Nidera Semillas de su representacion
en Paraguay. En la parcela demostrativa fueron mostra-
dos los hibridos: NS 75VIP3,NS73VIP3y NS 80VIP3.

la reciente incorporacion la plantadora Momentum que
esta disponible de 24, 30 hasta 40 lineas

De la marca GTS destaco la plataforma de maiz de 15 li-
neas, lamas liviana del mercado, que otorga el plus porque
estd hecha de aceroy aluminio.

Gruter difundié también el servicio posventa de Cotripar,
que para la region brinda desde su sucursal de Campo 9,
donde cuenta con un taller propio. Comenté ademas que
ofrecen asistencia a través de los talleres moéviles para asis-
tencia a campo y disponen de toda la linea de repuestos en
la sucursal ubicada en el Km 207 de la ruta PYO2.

Www.campoagropecuario.com.py



CICLO DE CAPACITACION Y FESTEJOS DE COTRIPAR

Cotripar dentro de sus 10 anos conjuntamente con Krone capacitaron a

los productores del Chaco en la utilizacion de segadoras, esparcidores,

rastrillos y enfardadoras con trabajo tedrico, con la presencia del sefior
Martin Seggering Diretor comercial para Ameérica latina de Krone.

f 9 @cotripar cotripar@cotripar.com.py %, www.cotripar.com.py
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ainbow expuso en la parcela de-

mostrativa de Farmer Green su
completa gamade herbicidas de lan-
zamientos y los ya conocidos.
Con un amplio equipo técnico reali-
z6 demostraciones y explicaciones
orientativas sobre los diferentes
procesos para un manejo eficiente

dady la cobertura a un amplio espectro de malezas.
Panadero explicd que la secuencia propuesta en la jor-
nada, sobre la parcela ya limpia fueron: SungainXtra +
S-Maestro. Posteriormente el SunzoneXtra , un herbi-
cida para el control de malezas de hojas anchas + Me-
cluchXtra un producto de lanzamiento para el control
de la maleza (Bidens pilosa) conocida como Picad Preto o
kapiunay otras malezas de hojas anchas.

de las malezas. - También fue aplicado Sungain, otro herbicida aplica-
La Ing. Viviana Panadero, integrante '”F?ér:/;‘g:r": do junto a otros dos productos para la desecacion vy el
del equipo de Investigacién y Desa- integranté control de malezas de hojas anchas y la Conyza (buva o
rrollo de Rainbow, destacé el por- del equipode mbu’y). El Rainvel, el dicamba de Rainbow, fue otra pro-
tafolio que comprende herbicidas Investigacion  puesta con buena residualidad.

preemergentes y posemergentes, y Desarrollode  gjo)i |a soluciones para las malezas con Fomeflag Plus,
aplicables en la presiembra de los Rainbow gue es Benazolin + Fomesafen una opcién posemergen-
principales cultivos como: soja, maiz te en el cultivo de soja, que ofrece el control del Amaran-
y trigo y posterior a la germinacion thus (conocida también como ka“aruru).

de los mismos. La Ing. Viviana Panadero enfatizé en que Rainbow viene
Durante el dia de campo se demos- trabajando constantemente para incorporar innovacio-
tré la secuencia de aplicaciones con nesy tecnologias ampliando su portafolio y dando énfa-
diversos productos efectivos que sis al manejo de la resistencia de las malezas.

permitird una prolongada residuali-

‘ con sus soluciones

| dia 3dejuniodel aino 2022, UPL

formé parte del dia de campo de
Farmer Green, presentando sus so-
luciones para las diferentes etapasy
situaciones de los cultivos.
El Ing. Agr. Richy Espinola, DTM de
la zona Norte, destacé el portafolio
de fungicidas como PRODENCE;
un fungicida sistémico, contacto y
de acciéon multisitio que posee alto
efecto curativo, erradicante y an-
tiesporulante con tecnologia Pro-

con acciéon multisitio que posee tres ingredientes acti-
vos: ( Mancozeb 52.5 %) (Azoxistrobin 3,75%) y (Pro-
thioconazole 3,75%), estos garantizan estabilidad en el
momento del control y en las aplicaciones. Es indicado
para el control de la roya en la soja y otras enfermeda-

stick y Disperss. Esplirr‘,%]:gglra%h; des. EIl momento adecuado para la aplicacion del PRO-
PRODENCE es una triple mezcla lazona Norte DENCE es en el estadio R1 en soja.
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Asimismo, TRIDIUM es otro fun-
gicida de triple mezcla, multisitio y
sistémico, indicado para el manejo
de enfermedades. Contiene (Man-
cozeb 59.7%), (Azoxistrobina 4,7%)
y (Tebuconazole 5,6%), el momento
adecuado para la aplicacién de TRI-
DIUM es en la etapa vegetativa y/o
R1 + 15 en soja.

El profesional también destaco el
pack de tratamiento de semillas
ProNutiva® que integra biosolu-
ciones con productos de proteccién
de cultivos.

El portafolio de biosoluciones de
UPL estd compuesto por varios pro-
ductos que son aplicados via foliar,
el profesional destacé el K-INTENS
el cual es un fertilizante finalizador
desarrollado para proveer nutrien-
tes, estimular la fase de fructifica-
cién y principalmente llenado de
grano del cultivo, con aplicacién en
estadios reproductivos, también
destacé FOLTRON PLUS que es un
fertilizante foliar multivitaminico,
gue debido a su composicion nutre

Impulsando
la Evolucion

=

Representante Oficial de Y PF

Av. Madamme Lynch e/ Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: 021 684 002
E-mail: ventas@cgs.com.py - www.cgs.com.

a la planta ayudandola a superar o reponerse de situa-
ciones de estrés.

El profesional destacé ademas tres insecticidas que
posee UPL para el control de cigarritas, que hoy en dia
es una de las plagas mas importantes en el cultivo de
maiz, estos productos son ; LANCER GOLD, ORTHENE
y BATTUS GOLD, soluciones de alta eficiencia para el
manejo de plagas.
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JORNADA DE CAMPO

| los hibridos Agroeste

A grofértil destaco sus hibridos de
aiz Agroeste en la jornada de
Farmer Green. Estuvieron en la par-
cela demostrativa: AS 1850 PRO3,
AS 1844 PRO3, AS 1770 PRO3y AS
1800 PRO3.
Rafael Eduardo Krulikoski, asesor
comercial de Agrofértil para Nueva
Toledo y Bergthal, destacé que el AS
1850 PRO3 es un hibrido muy sem-
brado para la elaboracion de ensilaje
y produccién de granos. Es un maiz
con buen techo productivo, sani-
dad foliar, tallo y buena resistencia
a cigarrita. “Los productores de esta
region utilizan mucho para ensilaje
por ser un maiz de buen rendimiento
de masa verde y de doble propdsito”,
dijo.

‘ en destaque ‘

Tecnomyl mostré a los agricul-
tores y técnicos el desempefio
de sus hibridos de maiz de la linea
Agroceres, durante la jornada de
campo de Farmer Green. Presen-
tando los materiales AG 8480 VT
PRO3® y AG 9035 VT PRO3®, el
Coordinador Técnico de Mercado
de Tecnomyl, Rechieri Luis Mocelin,
informd que el AG 8480 es precozy
de buena tolerancia a las enferme-
dades del maiz, con caracteristicas
de rusticidad que promete buenos
resultados, pudiéndose sembrar
tanto en primera como en segunda
zafra. Por su parte, el AG 9035 es su-
per precoz y uno de los mas rapidos
del mercado paraguayo, con un ciclo

' / \i

' i
Rafael Eduardo

Krulikoski, asesor
comercial para

Nueva Toledo y
Bergthal

Destacé al AS 1844 PRO3 de Agroeste como el maiz mas
sembrado de Paraguay, atractivo por su buena adaptabi-
lidad, optima sanidad, resistencia a cigarrita y alto poten-
cial productivo.

Otro material importante de lanzamiento fue el AS 1800
PROS, muy productivo, de ciclo stper precoz, de buen ta-
llo, sanidad de hojas y calidad de granos.

La parcela fue tratada con los insec-
ticidas y fungicidas de Agrofértil. Recibié las aplicaciones
de Avert Gram con Notable y posteriormente, en la se-
gunda aplicacién, Notable con Avert. Para el control de
chinches y cigarritas se aplicé Nocaute.

En su propuesta de Innovacion Agrofér-
til demostré el sistema de distribucion de semillas para
soja y maiz. “Contamos con el Sistema PLANSYSTEM, el
cual nos proporciona una mejor distribucién de semillas
para maximizar el rendimiento del cultivo’, dijo.

- Agroceres

Rechieri Luis
Mocelin,
coordinador
técnico de
mercado
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de 133 dias y alta caja productiva.

Tecnomyl es distribuidor exclusivo de la linea de hibri-
dos de maiz Agroceres, con la que ofrecen materiales de
altatecnologia que garantizan resultados y cumplen con
todas las exigencias que el agricultor espera: productivi-
dad, sanidad, calidad de granos y ciclos que atienden los
nuevos requerimientos climaticos.

La empresa también destacé la linea de defensivos agri-
colas, posicionando sus productos para el control de chin-
ches y cigarrita. Asimismo, destacé sus productos de tri-
ple mezcla para el control de plagas y enfermedades.

www.campoagropecuario.com.py
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JORNADA DE CAMPO

defensivos quimicos y bioldgicos

omax posiciond los hibridos de

mejor resultado en la regién du-
rante lajornada de Farmer Green. El
Ing. Agr. Luiz Alberto Conink, geren-
te de semillas Somax Agro para la
marca Nord de Corteva, destacé los
hibridos Nord B2702 y B2620. Son
dos maices bastantes interesantes
y estratégicos para el cultivo en la
temporada zafrifa, por ser super
precoces, de ciclo corto con buen
desempeno a las situaciones que
fueron presentadas este ano.
Destacé ademas sus cualidades de
alto potencial productivo asociado a
la sanidad que presentan, ya que los
perfiles sanitarios de los dos hibri-
dos, que ademds de tener una buena
tolerancia a todas las enfermedades
tienen una buena tolerancia al com-

‘ de Jacto y Baldan

Ing. Agr. Luiz
Alberto Conink,
gerente de
semillas

gro Altona participé en la jor-

nada de Farmer Green donde
llevé maquinarias de pulverizacion,
abonadora de Jacto y plantadora
Baldan.
Adan Barbosa, responsable de ven-
tas de Agro Altona para la regién,
explicé que el pulverizador Jacto
expuesto en la ocasion es de la fa-
milia 2030 con 30 metros de barra,
apertura de torque hidraulica, 2.000
litros de tanque, hidro y 4x4.
El esparcidor de abono Uniport
5030 NPK, un eficiente esparcidor
de fertilizantes de la Gltima genera-
cion de Jacto.

Adan Barbosa,
responsable de
ventas para la
region
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plejo de achaparramiento que viene ocurriendo.
Conink resalté que la presente campana de maiz zafri-
Aa fue bastante diferente a las anteriores. No obstante
los hibridos mencionados se destacaron y sobresalieron
exitosamente en las diferentes parcelas.

Mencioné que Somakx,
ademas de los maices, ofrece todo un paquete tecno-
l6gico que confiere un manejo sanitario deseado con la
linea de fungicida y la incorporacién de los biolégicos
linea Koppert que permite el manejo biolégico de las
enfermedades de suelo y manejo de cigarrita. “Con el
uso de Interceptor viene bajando las poblaciones de ci-
garritas, haciendo que el maiz tenga menor ataque de
las enfermedades transmitidas a través de esta plaga y
consecuentemente ofreciendo una mejor productivi-
dad”, destacé.

Aproveché la oportunidad para agradecer al Farmer
Greeny alos productores que estuvieron presentes en
la concurrida jornada.

Refiriéndose ala Jornada de Campo resalté :“La gran ma-
yoriade los clientes que estan aqui son nuestros clientes.
Hace muchos afios estamos en la zona y vinimos a com-
partir con nuestros clientes”, destacé Barbosa.

Www.campoagropecuario.com.py
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Convertir una Bascula Mecanica
a una Totalmente Electronica

onvarias las empresas que se han visto atrapadas

por el cambio tecnolégico que implicé emplear la

electrénica alas basculas para camiones en algin
momento de las ultimas tres décadas. En su momento,
el adquirir una bascula con sistema de pesaje mecanico
involucrd una importante inversion similar a los valores
actuales de precios que tienen las basculas electrénicas.
La disyuntiva se presenta, en que estos equipos mecani-
cos han tenido una larga vida util, y su reemplazo total
implica una fuerte inversién con un equipo que muchas
veces “todavia” se considera operativa y fiable. Nos en-
contramos con casos de basculas que poseen entre 20
a 30 afnos de uso, las cuales presentan problemas en el
pesaje. Esto debido al desgaste de estas piezas mecani-
casysinembargo, la plataforma de pesaje se encuentra
en buen estado.
La reparacion de un sistema de pesaje mecanico de-
pende de obtener los repuestos de modelos de bascu-
las que ya se dejaron de fabricar y de las habilidades
artesanales de su reparador. A esto sumemos lo dificil
gue es realizar los ajustes de peso en las mediciones de
la bascula a fin de evitar las diferencias de peso con-
tra pesas patrones (calibracién). Es asi, que bajo ciertas
condiciones es posible incorporar un sistema de pesa-
je totalmente electrénico a una bascula existente, con
esta operacién y si la infraestructura de fundaciény la
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plataforma de la bascula lo permiten,
se puede retirar completamente el
sistema de pesaje mecanico, reem-
plazando este por celdas de carga,
cajasumadoray unindicador de peso
totalmente electrénicos. Este traba-
jo permite extender la vida util de la
plataformay la ubicacién de la bas-
cula al tiempo que se le da mayor
agilidad a la operativa de pesaje.
Esta conversién asegura agilidad en
la operativa de pesaje a la vez que
permite dar conectividad a un sof-
tware de gestion. De esta forma, se
puede asegurar el envio de los da-
tos de cada pesaje, evitando erro-
res y manipulacién intencional de
los valores de pesaje.

Desde BALPAR S.A. nos sentimos
comprometidos con impulsar la
industria nacional mediante pro-
ductos innovadores, buscando
soluciones que se adecuen a la
necesidad de los clientes y contri-
buyendo a la optimizacién de sus
procesos y operaciones. CA

www.campoagropecuario.com.py
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TECNICA

DIiA DE CAMPO EN COOPERATIVA LA PAZ

AGRICOLA LIMITADA

El dia de campo en la Cooperativa La
Paz Agricola Ltda. permitié dar a co-
nocer las innovaciones tecnoldgicas
accesibles al agricultor, pues posibili-
t6 a la firma ProSoil ofrecer sus solu-
ciones, tanto en lo que a equipos se
refiere como a productos biolégicos
y nutricionales. Al respecto, Douglas
Locatelli, socio director de ProSoil, re-
salté la alianza que desarrollan con la
cooperativa desde el 2018. “Iniciamos
realizando varios trabajos de desarro-
llo a campo vy, debido a los resultados
satisfactorios, tuvimos muy buena
aceptacion, por lo que en cada campa-
Aa venimos incrementando el nUmero
de socios productores que optan por
utilizar nuestra tecnologia’, refirié.
Entre las preferencias del agricultor
estan las maquinas de inoculaciéon
en surcos, de la linea “Eficaz”; los in-
sumos bioldgicos “Nitrap” y los nu-
tricionales “Fertilis”, con respaldo de
calidad técnica, complementada con
la asistencia de la cooperativa a sus
asociados, quienes “continuamente
estan innovando y utilizando las me-
jores tecnologias para maximizar los
rendimientos de sus cultivos”, puntua-
lizé. “Siempre estamos innovando con
nuevas tecnologias, nuevos insumos,
damos asistencia en posventa, que
es muy importante para el productor.
Ese es nuestro diferencial”, puntualizé
en otro momento.

Resalté que el dia de campo permitié
la demostracion de los equipos, tan-
to para inoculacién en surco como

Douglas
Locatelli, socio
director

Ing. Favio G.
Farifa G., directivo
y consultor
agroambiental de
Conagro

Ing. Agr. Marcio
Reckziegel,
asistente técnico
y comercial
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d

drones, posibilitando realizar mapeo interfaz digital visual
(NDVI) en las parcelas, entre otras tareas.

Entre tanto, Favio G.
Farifa G., directivo y consultor agroambiental de Cona-
gro y especialista en sistema de informacién geografica,
oriento sobre los drones. “Estamos trabajando en la parte
de agricultura enfocados en la altimetria y a lo que seria el
indice de vegetacion de diferencia normalizada (NDVI), un
indice para identificar las dreas con mayor o menor vigor
de un cultivo en una parcela. En tanto, la altimetria lo hace-
mos para el tema de curvas de nivel y proyectos de drena-
jes en campos bajos”. Utilizar estos vehiculos no tripulados
“es fundamental para los proyectos de disefio de canales de
drenaje o la parte de curva de nivel, que es para evitar la
erosion. Con eso, protegemos al suelo de su desgaste.

Con respecto a la propuesta de Eficaz, Marcio Rec-
kziegel, asistente técnico y comercial de la firma, expuso
sobre el funcionamiento y las bondades del equipo presen-
tado en la ocasion. Comenté que los productores de esta
zona estan a gusto. Les agrada mucho innovar en la parte
del campo. Cada vez se enfatiza su uso”. Igualmente recalcé
gue con lamaquina hubo buenos resultados. “Seguimos te-
niendo logros tanto con los productos de inoculacién como
asi también en la parte foliar, que seria de nutricién con
Fertilis, marca de origen espaiola, a lo que se suma Nitrap
como soluciones en cuanto a biolégicos, de procedencia ar-
gentina. Por Ultimo, subrayé que asisten permanentemen-
te alos agricultores e insté a mantener en buenas condicio-
nes los equipos para evitar inconvenientes durante el uso,
aungue recalcé que ProSoil ofrece garantias y servicios
posventa de primer nivel. CA

WWww.Ccampoagropecuario.com.py
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BOX

RENOVADA, MODERNA E INNOVADORA

ECO TRADING traslada su
nuevo concepto a la web

iguiendo la linea de una del Paraguay en el rubro agricola.
Snueva imagen corporativa, El portal www.eco-trading.com.py pretende satisfacer
la empresa ECO TRADING y facilitar las demandas de los clientes, distribuidores,
ha hecho modificaciones no solo consultores y productores del rubro agro presentes en
en la imagen del edificio donde se la plataforma digital. A primera vista, los usuarios pue-
encuentra operando y en la nueva den acceder ainformaciones seguidas de una reseiade
presentacion de sus productos, si la empresa que incluyen su mision, visién y los valores
no que todo el cambio incluye a las gue constituyen el eje de su crecimiento.
redes sociales y a la pagina web de
la misma, a fin de seguir con el com- APOSTANDO AL CATALOGO DE PRODUCTOS
promiso de ser parte del desarrollo CON FUNCIONALIDAD SIMPLE Uno de los as-
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pectos resaltantes de la pagina es
la apuesta de la empresa por un ca- |

, o , (g leco-vadmgcampy
talogo digital de productos simple
pero muy funcional con iconos vi-
sualmente muy atractivos que per-
mite acceder a la lista de estos por
categoriayenlaque el usuario pue-
de cliguear exactamente sobre el
producto que necesita conocer con
mas detalles como la descripcion
general y sus composiciones. En las
categorias de los productos estan:
tratamiento de semillas, bioesti- TRADING
mulantes para la floracién y dese-
cacioén, bioprotectores, nutricién
vegetal, coadyuvantes y semillas.
La pagina web también proporcio-
na el acceso a todos los medios de
contacto tales como_direccién, nu-
mero telefénico, whatsApp, correo
electrénico y la ubicacion de la em-
presa en google maps.
De esta manera ECO TRADING
apuesta a brindar mas posibilida-
des de extender sus servicios de
forma innovadora, eficiente y acce-
sible para todos. CA

Farmulames tu futumo

COADYUVANTES

ECO-EXPANSIVE ZZSKERLUS
ECO TRADING _

Formulamos tu futuro

Fabricante y comercializador
de soluciones para cultivos

COADYUVANTES
TRATAMIENTO
FOLIAR

Hernandarias - Edificio Corporativo Barchello, !
Calle Herib Campos Cervera, Parana Country Club -

@ecotradingsa_oficial @ www.eco-trading.com.py

KALI® +MO
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NOTA TECNICA
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=2 Las claves para entender

Ing. Agr. Gabriel Mina

Responsable de producto, linea bio-
control de Rizobacter

como la nueva agricultura
es mas sostenible y ofrece
mayor productividad

areduccion progresiva de los
Lresiduos de sintesis quimica,

se puede lograr mediante el
uso de nuevas tecnologias. En la
actualidad la sociedad y los técni-
cos que trabajan a campo deman-
dan la reduccién progresiva de los
residuos provenientes de produc-
tos de sintesis quimica a través de
la migracién hacia nuevas tecnolo-
gias en la produccién agropecua-
ria.
Por su parte, hace afos el INTA,
Instituto Nacional de Tecnologia
Agropecuaria basado en Argenti-

na, habia seleccionado e identificado la cepa de Tri-
choderma harzianum, th2 el cuales un hongo que tiene
la propiedad de ser bio controlador de enfermedades,
especial de semillas y de suelo.

En ese contexto, y mediante el pago del canon corres-
pondiente, una empresa privada desarrollé a través
de 10 anos de trabajos a campo, la formulacion ade-
cuada de un fungicida 100% biolégico. Este producto
fue lanzado en el afio 2014, y ya esta registrado para
el manejo de trigo, soja, para leguminosas de invier-
no y en arroz, ocupando mas de 500.000 ha de trigo
o0 300.000 ha de soja tratadas con el fungicida, es el
caso Unico en el mundo.

“Lo bueno que tiene Rizoderma, formulado a partir de
este tipo de hongos bio controladores, es que es un

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Fertilizante
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Microstar PZ, el fertilizante microgranulado que promueve la rapida disponibilidad y
absorcion de los principales nutrientes concentrando energia para el mejor arranque.

+/ Se aplicajunto a la semilla

+* Nutricién precisa y balanceada (N. P. S. Zn)
+ Crecimientos rapidos y uniformes

+ Mejora la logistica de siembra

Microstar PZ, energia que enciende a todos tus cultivos

www.rizobacter.com I— RIZOBACTER




producto vivo y que a diferencia
de los productos de sintesis quimi-
ca, coloniza la planta y estd mucho
mas tiempo controlando una en-
fermedad” explico el Ing. Agr. Ga-
briel Mina, responsable de produc-
to, linea bio-control de Rizobacter.
Pensando en los patégenos de sue-
lo, en esas enfermedades de dificil
control ante las que el quimico se
gueda sin persistencia porque es
un sintético, el hongo genera ese
atributo diferencial como persis-
tencia de control.

Es la nueva agricultura en la que
se aplican estas formas de accion,
y a su vez, ademas de secretar an-
tibidticos es decir sustancias que
promueven el control de enferme-
dades, también secreta otros com-
ponentes como todo microorga-
nismo que promueven lo que es la
resistencia sistémica. Que genera
dentro de la planta, la activacién
de mecanismos que propician a
capacidad de tolerar una enferme-
dad.

Por ejemplo, ¢para que nos vacu-
namos contra el COVID 19, si no
tenemos la enfermedad? se pre-
guntd Mina, y él mismo se respon-
did: “precisamente para prevenir
y para que el cuerpo reaccione de
manera tal que si aparece el CO-
VID pueda tolerar la enfermedad.
Por ello es que ha bajado sustan-
cialmente el nimero de enfermos
fatales con la pandemia a pesar
gue aparecen la tercera y cuarta
olas. Ocurre que como la gente se
vacuno, tu cuerpo tiene la habili-
dad y capacidad de tolerar un nivel
mas alto de la enfermedad”.

“Eso es lo que ocurre con lo biol6-
gico y es la nueva agricultura que
se viene”, sentencio el especialista.
“En los altimos 10 afios, siendo Ri-
zobacter lider en tratamiento de
semillasentrigoyensoja, nos pro-
pusimos que este producto debia
funcionar de la misma manera que
los que utiliza el productor. Para
ello lo llevamos a campo durante
esos 10 anos, con experimenta-
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cién comparativa frente al quimico desarrollado por
la empresay de mayor eficiencia” contextualiza.
“Como resultado logrado durante este periodo, te-
nemos la certeza de que no solo nos permite contro-
lar de manera eficaz las enfermedades, proteger las
semillas, y lograr que cada semilla se desarrolle en
planta, sino que nos daun 1,5% de rinde mas compa-
rado con el mejor quimico de Rizobacter. Asi sabe-
mos que el remplazo es muy satisfactorio en favor de
la tecnologia biolégica”.

Estd registrado como fungicida, y es un producto
biodegradable que se aplica sobre la semilla, con una
formulacién que tiene mas de 120 dias de pre curado
(curado anticipado) igual que todos los productos de
sintesis quimica, 100% liquido de aplicacién directa,
con una dosis muy amigable como todo quimico y a
su vez tiene una vida en el envase de mas de 18 me-
ses. Con lo cual si no se utiliza para la campafa actual
gueda con utilidad para la préxima.

"Es 100% biolégico, y por ello combina distintos me-
canismos de acciéon, como ser: competencia, mico
parasitismo o antibiosis. Y sino induce al efecto de
vacuna que es el de resistencia. Por ello digo que son
cuatro mecanismos de accién que se combinan y gol-
pean en distintos segmentos y asi puede decirse que
no hay riesgo de adquirir resistencia por parte de los
patégenos y por ello las empresas estan migando ha-
cia este tipo de tecnologias" sostiene Mina.

“Hoy el producto esta registrado en Argentina, Pa-
raguay Brasil, Bolivia, Uruguay, Ucrania, y se estare-
gistrando en la UE, Canada, Estados Unidos y Suda-
frica. Ademas, otras compafias a través de convenios
lo incorporan dentro de sus portfolios de productos
como es el caso de Syngenta, que es la principal em-
presa de sintesis quimica en el mundo. Estamos se-
guros de que este es el camino para bajar el perfil
toxicolodgico y buscar nuevos mecanismos de accion”
dice el especialista. CA

www.campoagropecuario.com.py
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BOX

Baldan lanza plantadora
Agiflex en Paraguay

AGIFLEX > BALDAN o J—

‘3 EALDAN

Renato
Bevillacqua,
responsable

comercial

Baldan presenté oficialmente en Paraguay su nueva tecnologia de siem-
bra: la plantadora autotransportable Agiflex 19 lineas. El lanzamiento se rea-
lizo durante el Dia de Negocios organizado en Santa Rita por Tracto Agro
Vial el pasado 9 de junio, representante de la compania brasilera en territorio

nacional para esta linea de productos.

cado paraguayo para la marca, por tal motivo realizdé
I lanzamiento de la plantadora Agiflex, ya que la mis-

ma fue presentada recientemente durante la edicién 2022
de Agrishow, destacé Renato Bevillacqua, responsable co-
mercial de Baldan en Paraguay.
Sobre las caracteristicas de esta nueva plantadora, men-
ciond que viene a llenar un vacio que se observa en el mer-
cado. “Agiflex es una maquina que necesita el productor;
principalmente, porque brinda unafacilidad de transporte,
ademas sumecanismo le permite cerrarse por completoen
menos de un minuto. De esa forma, con un ancho de 3,20
metros, ofrece enorme agilidad para su traslado a otro lu-
gar”, dijo.
La plantadora estd equipada con una rueda central con sis-
tema de escala, que proporciona una perfecta estabilidad
durante la siembra y el transporte. Por otra parte, tiene
mddulos de bloqueo disefiados para mayor seguridad du-
rante su transporte.

I a compania brasileia reafirma la relevancia del mer-
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Sin embargo, las fortalezas de esta plantadora no se que-
dan en la facilidad de transporte. Por mencionar otro de
sus puntos fuertes, este equipo cuenta con un sistema de
transmision a través de motores hidraulicos (fertilizante y
semillas). “Es una maquina para medianos y grandes pro-
ductores”, seial6 Bevilacqua.

Con respecto a las particularidades que muestra duran-
te el plantio, la Agiflex ofrece un flujo de paja 6ptimo, lo
que le permite evitar golpes. Igualmente, tiene desajuste
entre lineas y brinda gran terminacién y cierre de surco
de siembra. En la parte de semillas, la distribucién es por
vacuo; positivo en la caja central de semillas y negativo
en el sistema de distribucién por Precisién Plant. Cuenta
con el monitoreo total por sistema ISO-6.

Como opcionales, puede tener surcadores en abono,
tanque de fumigacion de surcos y distribuidores de se-
milla Titanium. El representante comercial de Baldanen
el pais anuncié la llegada préoxima de otras novedades al
mercado paraguayo. CA
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BOX

PERLA AGENCIA DE ASESORIA

Sentimiento y creatividad
para resultados exitosos

El servicio que ofrecen los emprendimientos de marketing viene ganando
terreno, sobre todo porque el cliente cada vez mas entiende la importancia
de contar con este tipo de asesorias. Es lo que resaltd la Lic. Perla Ruiz, des-
de su experiencia, y de como viene posicionandose como agencia caracteri-
zada por la creatividad y mucho sentimiento, adaptandose a las necesidades

de los clientes.

n una visita a Santa Rita (Alto
EParané) la Lic. Perla Ruiz nos

recibié para compartir su ex-
periencia y anticipar los desafios
que se presentan en su rubro de
agencia de asesoria en marketing.
Recordd que desde antes de iniciar
su emprendimiento ya tenia una
especial atraccion hacia lo que sea
marketing y cuestiones comercia-
les. Siempre inquieta en lo que sea

Lic. Perla Ruiz
directora
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presencia en ferias, decoraciones para celebraciones es-
peciales como Navidad, Dia de la Madre, Dia del Padre
y cuantos eventos se recuerden, siempre estuvo activa-
mente colaborando.

Eso motivo que incluso varios ex compaferos de trabajo
laanimen alanzarse a crear su propia empresa. Paraello,
consciente de la necesidad de capacitarse, estudié y se
formo con el sueio de contar con su propia agencia de
asesoria. Esta idea fue doblemente desafiante porque,
ademas de lanzarse con un emprendimiento propio, im-
plicaba entrar en un terreno poco difundido, mas toda-

www.campoagropecuario.com.py



via en el interior del pais, en donde
gracias a su trabajo empezoé a cam-
biar la forma de ver de los clientes y
que le permitio crecer en su ambito.
Partiendo de una experiencia de
mas de hace 20 anos, explico que
la filosofia de la empresa se asienta
en dos columnas. “El diferencial que
tengo como agencia es que estoy
enamorada de lo que hago. Cada
uno nace con un don. Dios me dio la
creatividad. Entonces, es una suma
de sentimiento y creatividad lo que
impulsa a esta agencia de marke-
ting a seguir y ser diferentes. A esto,
acompafiamos en todo a los clientes
porque asumimos un fuerte vinculo
Yy NOs esmeramos para estar siempre
cercadeellos”.

De esta forma, agregd que “la agen-
cia se caracteriza también, ademas
de hacer un trabajo con sentimien-
to y con creatividad, de ‘agarrar al
cliente por la mano y guiarlo’ cu-
briendo lo que necesita”, dijo. Y es lo
gue a su vez trasmite a sus colabora-
dores. “Trato que el equipo y los co-
laboradores entiendan esa filosofia
gue desde hace 20 anos estoy con
esto. Al comienzo fue muy dificil.
Muchas puertas se cerraron, pero
nuestro trabajo permitid crear el
habito de tener una empresa espe-
cializada al servicio del cliente”.

El avance de la organizacién tam-
bién se viene dando de manera gra-
dual. “Hace cinco afios que venimos
creciendo y crecimos mucho. Antes
contaba con 3 colaboradores, hoy
sumamos 15. Tenemos varios equi-
pos trabajando en el campo, otros
mas ‘freelancers’. Estamos en Santa
Rita, en el edificio Palace, en pleno
centro, pero tenemos clientes en
todo el pais, en Asuncion, en Cruce
Liberacién, Manitoba, San Alberto,
Ciudad del Este, Hernandarias, Na-
ranjal, San Cristébal, Santa Rosa.
Lo digital permite cubrir diferentes
zonas”.

La estrategia de marketing incluye
adaptar a las necesidades de cada
cliente, conocerlo bien, conocer al
grupo con el que trabaja, su publico
y, con esto, disefiar las acciones. “En
algunos casos, no usamos lo digital
porque hay usuarios que estan bien

en el interior, en colonias, y no tienen internet ni redes
sociales o son personas mayores. Todo eso estudiamos
y trabajamos para que el cliente crezca”. Cuentan con
una cartera de mas de 50 clientes, algunos con muchos
afios en el mercado, como un que celebrd sus “Bodas de
Plata”.

Explicé que trabajan con empresas de varios rubros,
como clinicas estéticas, odontoldgicas, farmacias, ro-
perias, casas de electrodomésticos, etc. De las vincula-
das al agro, cité a Copronar, con asesoria de Agroshow
desde hace dos afios; Adama desde su desembarco en
el pais; Biosafra, empaquetadora de alimentos en Mba-
racayu; Agricola Schweigert, que exporta chia a Europa;
Agripiezas, repuestos agricolas para todo el pais; grupo
Mercofer; Bioground y el grupo Lazzaroto, que recordd
con carifio por su paso por ahi.

Recordd igualmente su experiencia asesorando a unas
seis empresas durante la Ultima Expo Santa Rita, con
todo lo que sea stands, catalogo, merchandising, audio-
visuales y otros y, en el caso de Agricola Schweigert el
trabajo completo de preparar materiales para una feria
en Alemania, con videos institucionales, dipticos, pagina
web y otros servicios. “Trabajamos fuertemente con el
agro porque ademas me apasiona porque mi familia vie-
ne del campo. Tengo hermanos agronomos y pasamos
fines de semana en la chacra”.

Como mensaje final, ademas de hacer propio marketing
ofreciendo sus servicios para ser contratados, agrade-
cio la nota y resalté el orgullo por el reconocimiento a
su labor, asi como a los clientes por seguir confiando
en su labor. “Siempre digo que cuando uno trabaja con
amor, el resultado viene”, concluyd. Para quienes deseen
contactarla, dejé como referencias el sitio www.perlaa-
genciadeasesoria.com.py, asi como su presencia en las
redes sociales, entre estas en Instagram, fan page de Fa-
cebook, LinkedIny otros. CA
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VERANEIO

Bacillus amyloliquefaciens

Proteccion inicial eficaz de la planta
contra los nematodos del suelo.

REDUCCION DEL MAYOR SANIDAD TECNOLOGIA BIOTSI
INOCULO DE Y DESARROLLO TRATAMIENTO
ENFERMEDADES RADICULAR BIOLOGICO DE

DEL SUELO SEMILLA INDUSTRIAL

Veraneio® es un bionematicida que se alimenta de los exudados radiculares y
coloniza la rizosfera de los cultivos, proporcionando proteccion desde la fase
inicial de la planta gracias al biofilm formado alrededor de la raiz.
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ESTOS PACKS VIENEN CON UNA OPCION PLUS, CON INOCULANTE DE LARGA VIDA
Y LA SOLUCION INTEGRAL EN EL TRATAMIENTO INDUSTRIAL DE SEMILLAS DE SOJA,
PARA PROTEGER Y ASEGURAR EL CRECIMIENTO DEL CULTIVO.
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