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BOQUILLAS JACTO. INNOVACION Y CALIDAD PARA MAYOR RENDIMIENTO Y ECONOMIA.
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Desarrollada y probada en condiciones reales
del campo proporciona excelente distribucion
del agroquimico y mejor penetracion en plantas
con alta densidad foliar. Disefio integrado
entre tapa, boquilla y filtro.

Versatil y con gran variedad para uso en los equipos
Jacto. Ofrece una 6ptima uniformidad de gotas
y es de facil manipulacién durante el montaje.
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de punta, para que su satisfaccion esté siempre en primer lugar.
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94: Agrofértil extiende su propuesta tecnologica

Agrofértil dio inicio a la temporada de dias de cam-
po con la decimocuarta edicion de su Encuentro
Tecnoldgico en su Area Tecnolégica de San Al-
berto. La doble jornada se desarrollé el miércoles
5y jueves 6 de diciembre. Durante los dos dias,
la firma recibié alrededor de 600 personas, que
llegaron hasta el lugar para conocer nuevas tec-
nologias orientadas a la produccion agricola.

22 NOTA TECNICA
Uso de Mancozeb en el control de la roya

T Ante la necesidad del control mas eficiente de la
Roya Asidtica en el cultivo de soja, los ingenieros
agronomos: Guillermo Andrés Enciso Maldona-
doly Jorge Andrés Dominguez Sanabria2 presen-
tan en esta edicion los resultados de la evaluacion
del efecto de la aplicacion de mezcla de fungicidas
sitio-especificos (IDMs; ISDHsyIQEs) de forma ais-
lada y en combinacion con un multi-sitio.

BALANCE 2018
Mas superficie sembrada, mas mercados en
el exterior y menos tranquilidad en el campo

122

El balance para el sector productivo en la tempo-
rada 2018 mostrd variaciones importantes entre
lo positivo y lo negativo. En lineas generales, los
puntos altos constituyeron los incrementos en su-
perficie sembrada asi como la apertura de nuevos
mercados, mientras que amenazas en temas im-
positivos, la inseguridad en el campo y la caida de
la faena fueron indicadores a no descuidar.

EVENTOS
Tercera edicion de la Agro Expo Coopasam

132

Del 22 al 24 de noviembre se desarrolld la ter-
cera edicion de la Agro Expo Coopasam en
Minga Pora, departamento de Alto Parana. Este
afo, la muestra organizada por la Cooperativa
de Produccion Agroindustrial Santa Maria Ltda.,
cambi6 de fecha y extendio el horario del evento
para ampliar las posibilidades de participacion
de los productores de la zona.

Editorial

Dificil, pero fortalecidos

H ace un afo atrés se repetia la tradicion de levantar copas y desear buenos
augurios confiados en que el 2018 traeria buenos vientos. Esa costum-
bre de pensar de manera optimista hace que hoy doce meses después reno-
vemos la esperanza por un mejor futuro. Muchas cosas pasaron en estos 360
dfas, situaciones que tal vez no crefamos que podia pasar, dificultades que
afrontar, dolores que aceptar.

Mirar en retrospectiva hoy podemos decir que en muchos aspectos no fue
un afo fécil o fue mds dificil de lo que se imaginaba. Pero estamos aqui, ce-
rrando otra temporada y, pese a los golpes, fortalecidos para seguir ofreciendo
lo mejor de nosotros, desde nuestras paginas y desde nuestros servicios.

Y el aio dificil se sintié en muchas partes. Los economistas y el Banco
Central del Paraguay hablardn de ndmeros y dirdn que las perspectivas del
desempefio fueron ajustadas hacia abajo. El dato no menor fue que entre
los responsables de esta situacién se ubicaron renglones de la produccién. Si
hubo crecimiento fue gracias a la industria y a los servicios, responsables de
evitar una mayor caida.

Los vientos de cola, los buenos precios internacionales y otras coyunturas
favorables de tiempo atrds cambiaron de escenario. La regién también pasé
por turbulencias, pero gracias al “colchdn”logrado en estos afios de estabilidad
y de manejo monetario, el impacto fue menor. ;Se sintié? Totalmente. Y mds
en el caso de quienes nos movemos en el dmbito de la produccion. El peso
del sector agropecuario fue menor y el impacto en toda la cadena se percibid.

Los especialistas definirdn si es una cuestion coyuntural o se estd en-
frentando un nuevo desafio, en donde la matriz motora de la economia pa-
raguaya estd migrando hacia otros sectores. De ser lo primero, la situacién
capaz se revierta mds temprano que tarde. De ser lo segundo, la cadena que
dependia de la produccién debe entender esta situacién y empezar a buscar
c6mo sacar lo positivo.

Incluso la ganaderia que venia dando la cara en los anos de malos precios
o malas cosechas, este afio volvié a tener niimeros negativos, atraviesa por un
crecimiento negativo del hato y con mermas en la actividad frigorifica. De
confirmarse un crecimiento del 4% se estarfa en el tercer peor desempefio
de la economia nacional de la década, sélo superado por el 2012 (-0,5%) y el
2015 (3%) y la tendencia al 2019 pareciera no ser la mejor para la agricultura y
ganaderia, pues los niimeros se proyectan a la baja. Pero el agricultor siempre
mira al futuro de manera esperanzadora, no tiene forma de saber qué le depara
en la cosecha, como le ird. Esa es la actitud del emprendedor, la dificultad antes
que hacer mella en su conviccién, lo fortalece para seguir. Es el mismo impulso
de los lideres, de avanzar aun en la adversidad. Felices fiestas.
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GIOVANI FERREIRA
COORDINADOR DE EXPEDICION ZAFRA

Giovani Ferreira, periodista, master en agronegocio, coordinador de Expe-
dicion Zafra, habla de las perspectivas productivas de nuestro pais para la
proxima década y afirma que Paraguay tiene la oportunidad de incrementar
por lo minimo 50% su produecion agricola, principalmente soja y maiz. La ten-
dencia es que Paraguay explore cada vez mas el cultivo en la region del Chaco.
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_ ¢Cual es la perspec-
tiva que observa Expedicion Za-
fra para Paraguay?

_ Es importante mirar la l-
tima década para poder mirar los préxi-
mos 10 afios. Nosotros vimos una déca-
da donde Paraguay creci6 en produccién
de soja y pas6 de 6 millones de toneladas
a mds de 9 millones de toneladas y de 2,2
millones de toneladas de maiz a més de
4 millones de toneladas. Ahora tiene la
oportunidad de crecer mds de 50%, por
lo minimo, en la préxima década, con lo
cual llegarfa a 15 y 6 millones de tonela-
das respectivamente.

Para eso necesita realizar inversio-
nes en tecnologfas, porque no hay pro-
ductividad sin tecnologfa. Paraguay estd
facilitando la logistica con los puertos
en Rio Paraguay y Rio Parand, porque
los grandes costos del agronegocio y de
la produccién de granos estd en la logfs-

POR
NOELIA RIQUELME

tica. Con la duplicacién y construccién
de nuevas rutas como los corredores de
exportacién es importante para la soja y
para la produccién en general. Ademds
hay un mercado muy abierto como nun-
ca y el Paraguay puede participar de ese
mercado internacional de commodities
agricola, en especial de soja y mafz.

_ ¢Para la campana vi-
gente, cual es la expectativa?

_ Para el ciclo 2018/2019, la
expectativa es que la produccién de soja
del Paraguay crezca en un 6,5%, alcan-
zando los 9,7 millones de toneladas (ante
9,1 millones de la tltima cosecha). En la
cosecha del maiz estd previsto un incre-
mento del 1,6%, aumentando de 4,13
millones a 4,2 millones de toneladas.

* DICIEMBRE 2018

_ ¢Qué otras ventajas
se observa de Paraguay?

_ Paraguay como pais sud-
americano tiene potencial de seguir
creciendo. Estados Unidos es el gran
productor hoy, gran exportador de com-
modities agricolas, pero su agricultura
estd estancada, sin perspectivas de creci-
miento, porque no existe mds areas para
sembrar y con las tecnologfas también en
estdn al limite, no tiene mds forma de
crecer. Sin embargo, la demanda mun-
dial crece, porque incrementa la pobla-
cién mundial y la regién del mundo con
condiciones para atender esa demanda
se llama América del Sur. Es una gran
oportunidad, por eso cuando hago una
proyeccién de crecimiento del 50% de la
produccién y exportacién de soja y maiz
en la proxima década para Paraguay es
una proyeccién muy timida, porque pue-
de ser mucho mayor.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



_Campo. ¢De qué va a de-
pender que eso se mate-
rialice?
_ Ferreira. Va a depender de
las estrategias que Paraguay vaya a
tomar, principalmente para actuar
en el mercado internacional. Tam-
bién de la apertura que el pais vaya
teniendo para nuevas tecnologias,
para la innovacion, para la agricul-
tura digital. Todos esos son factores
competitivos que puede aumentar
la participacién de Paraguay en el
mercado internacional. No solo
en granos, porque hoy Paraguay
no solo es referente mundial en el
mercado de commodities agricolas,
también de proteina animal.
Nuestras estimaciones de creci-
miento del 50% de la produccién,
no solo se basa en el uso de tecnolo-
gfa, sino también en la ampliacién
de las dreas. El Paraguay estd aprendien-
do a dominar el Chaco, eso significa que
se estd adaptando a las condiciones muy
diferentes. Estd aprendiendo a adaptar la
tecnologia a una nueva manera de hacer
agricultura y si bien hoy falta infraes-
tructura en el Chaco, eso estd llegando
también.

_ Campo. ¢Cual es el potencial
del maiz en Paraguay?

_ Ferreira. El maiz puede ser una
oportunidad muy importante, més alld
de ser materia prima para la produccién
de carne y etanol, es importante por el
manejo agricola. Nosotros necesitamos
aprender a hacer rotacién de cultivo. De
aqui a 10 afnos podemos tener problemas
muy fuertes cuando tenemos soja sobre
soja. La roya de la soja es un problema
que genera eso también. Entonces el
maiz llega no solo para rotacién de cul-
tivo, sino para tener mds sanidad en la
agricultura, en nuestros granos y menor
costo, en el combate a la enfermedad.
También tenemos un mercado brasilefio
de carne que crece y van a necesitar cada
vez mds de maiz de Paraguay, porque
tiene un mercado muy fuerte de soja, su
principal apuesta estd en la soja y esta-
mos creciendo en la produccién de carne
en Brasil y en el mercado internacional
de maiz se consume mucho, por ejemplo
México, que produce 30 millones de to-

Giovani Ferreira, coordinador

neladas y consume 60 millones de tone-

ladas de maiz.

_ Campo. ¢Como ven los efec-
tos de la guerra comercial entre
China y Estados Unidos?

_ Ferreira. China no va a dejar de
comprar de Estados Unidos. El consumo
de China es muy grande, puede dejar de
comprar parte de la produccién de Esta-
dos Unidos e ir a comprar de otros mer-
cados. Va a buscar soja, maiz y carne de
América de Sur y con eso le demostrard
que existen otros mercados.

El desafio de nosotros, como Suda-
mérica, es participar un poco mds de ese
mercado durante esta guerra comercial y
en el futuro fidelizar este mercado donde
estamos participando, para que cuando
estos paises se vuelvan a entender nos
quedemos con parte de ese mercado. Para
eso necesitamos demostrar seguridad en
abastecimiento, en volumen y calidad.

_ Campo. ¢Qué falta para que
seamos determinadores de pre-
cios en Sudameérica y ya no to-
madores?

_ Ferreira. Lasoja es un gran ejemplo,
de las 370 millones de toneladas produ-
cidas en el mundo, 200 millones de to-
neladas estin en Sudamérica (Brasil, Ar-
gentina, Paraguay, Uruguay y Bolivia),
principalmente Brasil, Argentina y Para-

de Expedicion Zafra.

guay. Pero la formacién de precio
es aun la bolsa de Chicago, es Es-
tados Unidos. La buena noticia es
que eso va cambiando y se percibe
cuando nuestro precio interno estd
diferenciado de Chicago.

Por ejemplo Argentina llevd el
22% de las importaciones de soja de
Paraguay en el 2017 y este afio mds
de 60%. ;Serd que Paraguay percibié
eso, que el precio aqui se diferenci6 de
Chicago y que incidié en el premio?.

Esto se va a lograr cambiar con
mucha informacién, entendiendo
un poquito de cada paso de la ca-
dena productiva, porque no solo
se debe saber producir, también
se debe saber vender y conocer un
poco de ese mercado.

Esas situaciones que se dieron
por el quiebre de la zafra de Argen-
tina tiene que permitir mejor pre-
cio, porque Paraguay le da un producto
con menor costo de logistica. Necesita-
mos aun aprender mucho de eso.

Campo. ¢Cémo se pueden

manejar las politicas de los pai-
ses, por ejemplo en Paraguay las
amenazas constantes de gravar
la exportacion de granos?
_ Ferreira. Eso es una realidad con la
que nosotros tenemos que acostumbrar-
nos a trabajar en Sudamérica como un
todo, porque el agronegocios en nuestra
regién es una vocacién natural.

En Brasil el agronegocio responde
por 25 al 30% del PIB y aqui también
tiene una participacién muy significativa.
Cuando esa participacion econdmica salta
a los ojos del gobierno, necesita recaudar
cada vez mds. Nosotros necesitamos tener
una representacion de la produccién y ex-
portacién muy fuerte en el Congreso Na-
cional. Precisamos tener representantes.
No hay otra manera de hacer democracia,
necesitamos tener representantes del sector
comprometidos con la causa del agronego-
cio en el Congreso Nacional, en el Poder
Ejecutivo y un entendimiento mejor del
Presidente de la Republica sobre la impor-
tancia del agronegocio con rentabilidad
cada vez menor. Este sector cuando genera
riqueza, de por si ya cumple una funcién
social y de Estado cuando genera empleo y
cuando genera renta. CA
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ACTUALIDAD

Conversatorio con el Ejecutivo

| presidente de la Reptblica, Mario
Abdo Benitez, encabezé el jueves

13 de diciembre un conversatorio con
representantes de la produccién, in-
dustria, comercio y servicios en la sede
Banco Central del Paraguay (BCP). Los
empresarios expusieron al mandatario
sus realidades, informé la agencia oficial
de noticias IP Paraguay. El Ejecutivo
estuvo acompafiado de sus ministros de
Agricultura y Ganaderfa, Denis Lichi;
del Interior, Juan Ernesto Villamayor;
de Hacienda, Benigno Lépez; de Tra-
bajo, Carla Bacigalupo y de Industria y
Comercio; Liz Cramer. También parti-
cipé el presidente del BCP, José Cantero.

El titular de la Unién Industrial Pa-
raguaya (UIP) Gustavo Volpe calificé de
“inédita”la convocatoria del mandatario
de reunirse con los trabajadores del pais.
Manifesté que durante el conversatorio
cada sector pudo exponer su situacién
ante la méxima autoridad del pais. Men-
ciond que una de las dreas que mds pre-
ocupa al gremio empresarial es la segu-
ridad, considerado por el mismo como
“trasversal” a todos los sectores para po-
der trabajar, abogando por la necesidad
de que haya paz en el pais.

Sobre el punto agregd que “esa
paz es fundamental para el trabajo y el
desarrollo econémico, ademds de todos
los demds programas y proyectos”. A su

turno, el presidente de la Federacién
de Cooperativas de Produccién (Fe-
coprod), Eugenio Schéller, mencioné
que como gremio estdn a disposicidn
para contribuir con la paz y la justi-
cia en el Paraguay. Coincidié con la
UIP de que no se puede trabajar si no
hay seguridad, al tiempo de solicitar
al Gobierno que redoble sus esfuer-
zos para que se pueda trabajar con
tranquilidad en el campo y producir
mucho mds que a su vez generard mis
fuentes de trabajo.

Por su parte, el viceministro de Ga-
naderfa, Marcelo Gonzédlez, sefialé que
cuentan con una amplia gama de pro-
yectos que prevén trabajar de cerca con
los productores de pequena, mediana y
gran escala. “Existen politicas muy claras
por parte del Ministerio que a lo largo del
proximo asno se irdn poniendo en mar-
cha’, refiri6 al respecto. Del encuentro
participaron productores de carne, gra-
no, leche, miel, de cerdo y aves, es decir
précticamente de todas las 4reas agri-
colas y pecuarias, subrayé Gonzélez.
Sostuvo finalmente que este Gobierno
considera que el sector productivo es
muy importante para la gente del cam-
po v la ciudadania en general.

El viceministro destacd asi que si
al campo le va bien eso se traduce en
mejores condiciones para el pafs, refi-
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ri¢ IP Paraguay sobre el encuentro que
reunién a los diferentes sectores quie-
nes reclamaron paz y seguridad fisica
y juridica al Ejecutivo. Entre otros in-
tervinientes estuvo igualmente el pre-
sidente del consejo de administracién
de la Cooperativa Colonias Unidas
Ltda., Agustin Konrad, quien insté a
reformar el Ministerio de Agricultura'y
Ganaderfa, con un concepto moderno
que pueda contribuir para la tecnologia
y tecnificacién en el sector. A su turno,
Gilberto Maldonado, de la Asociacién
Nacional de Transportistas de Ganado
(ANTGQG), igualmente pidié hacer cum-
plir con las leyes y que todo se maneje
dentro de la institucionalidad.

En tanto, Luis Villasanti, de la Aso-
ciacién Rural del Paraguay (ARP), tam-
bién sumé su voz por la seguridad en el
campo e hizo hincapié en un combate
efectivo hacia los grupos de delincuen-
tes y criminales, ademds de aprovechar
para dar su apoyo por los inmigrantes
quienes contribuyen con el desarrollo
del productivo. La lista incluyé igual-
mente a Eugenio Schéller, de la Fede-
racién de Cooperativas de Produccién
(Fecoprod), el dirigente de la Coopera-
tiva Chortitzer, Gustav Sawatzky y un
representante por los indigenas Aché
productores de Canindeyd. Se tratd
de Napoledn Torales, de la comunidad
Chupa Pou, quien denuncié ocupacio-
nes en los bosques nativos, al tiempo de
exigir cambios al interior del Instituto
Paraguayo del Indigena (Indi). Gabriel
Ortiz, agricultor de la zona de Carlos
Antonio Lépez (Itapta) hablé sobre la
necesidad de financiaciones acorde a las

actividades y condiciones de los peque-
fios productores. CA
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ACTUALIDAD

Reforma fiscal en la AmCham

L a Cdmara de Comercio Paragua-
yo-Americana (AmCham) y la
Cdmara Paraguaya de Procesadores de
Oleaginosas y Cereales (Cappro) orga-
nizaron el conversatorio “Reforma Fiscal:
Céomo afectard la reforma a wusted y a su
empresa”, el pasado jueves 20 de diciem-
bre. Los disertantes fueron el economista
y ex ministro de Hacienda, César Barre-
to y el abogado Federico Valinotti del
estudio BKM/Berkemeyer, con la mode-
racién del Dr. Daniel Elicetche. Barreto,
desde su visién de integrante de la Co-
misién Técnica de la Reforma Tributa-
ria, se refiri6 a la evolucién de la politica
fiscal y las premisas que deberia priorizar
la reforma, segtin se dio a conocer en un
material de divulgacidn.

“Las sucesivas reformas tributarias ins-
trumentadas desde 2003 sumadas al creci-
miento econdmico sostenido incrementaron
6,3 veces los ingresos tributarios, pero la
Jalta de una politica salarial y reglas claras
para la contratacion, evaluacion y plan de
carrera para los funcionarios piblicos ge-
nerd politizacion y electoralismo en el gasto
salarial del Estado. Esto trajo como resulta-
do un fuerte aumento del gasto salarial en
el sector puiblico con sueldos que entre un
45 y 96% mds altos que los del sector pri-
vado para trabajadores de todos los niveles
de calificacion”, explicé Barreto.

Con la Ley de Responsabilidad Fis-

cal del 2013 que logré contener el gasto

salarial, los gastos corrientes y del ritmo
de endeudamiento y la Ley de Contrata-
ciones que mejoré la transparencia de las
compras publicas, se logré mantener la
solvencia fiscal y aumentaron los ingresos,
pero se sigue fallando en la asignacién de

estos recursos adicionales. El ex ministro
de Hacienda puntualizé que es necesario
mejorar la calidad de la educacién, de los
servicios de salud, la inversién en infraes-
tructura y ampliar la red de proteccién
social, para lo cual es necesario aumentar
el gasto publico. Sin embargo, puntualizé
que mds importante que una politica fis-
cal tendiente a recaudar mds es necesaria
una reforma previa o paralela que revier-
ta la mala asignacién de recursos actual.
Actualmente tenemos servicios priblicos in-
eficientes y de mala calidad; si vinicamente
se implementan cambios para generar mds
recursos sin modificar el esquema actual
de asignacion solo tendriamos servicios de
mala calidad, pero mds costosos”, afirmé.
Barreto sostuvo que en forma para-
lela a la cuestién fiscal debe trabajarse en
reformas legales que mejoren la raciona-
lidad en las decisiones de gasto publico,
como una nueva Ley del Funcionario
Pablico que incluya una planificar do-
tacidn, contratar por concurso publico,
una politica de compras estatales que
busque ahorrar costos en las compras del
Estado y la reforma del sistema de pen-

siones publico. CA

Elims . forestal

a Federacién Paraguaya de
Madereros (Fepama),
z6 su tradicional Encuentro de
Confraternidad para despedir el

afio, ocasién en que el presidente

reali-

de la institucién, Manuel Jiménez
Gaona Arrellano, ratificé el apoyo
del gremio maderero a la gestién
de Cristina Goralewski al frente
del Instituto Forestal Nacional
(Infona). “Apoyameos el trabajo que
lleva adelante para la digitaliza-
cidn de los procesos administrativos,
una lucha frontal y real contra la
corrupcion dentro de la institu-
cidn, asi como la iniciativa para
el ordenamiento de los estdndares
de medicidn de carga de la madera
no procesada en rollo. En este sen-
tido, instamos a la eliminacidn de
las guias de traslado en ruta porque
es el motivo principal de la corrup-
cidn”, afirmé en su discurso el ti-

10 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e DICIEMBRE 2018

tular de Fepama, segtin se difun-
dié en el sitio web institucional.
Se refirié a la inseguridad que se
vive en el campo. “No podemos per-
mitir que siga habiendo violencia en el
campo. Creemos firmemente que como
paraguayos deberiamos trabajar en
armonia, y no estar buscando excusas
para asesinar y sacar propiedades a las
personas que las han comprado y tra-
bajado, porque eso solo genera ms vio-
lencia. Nos gustaria que todos tenga-
mos en la mente que podemos trabajar
entre todos sin violencia”, puntualizd.
Expresé que el deseo para las nuevas
autoridades es que tengan éxito en
sus gestiones, “porque el éxito de ellos
se traduce en el éxito del Paraguay’.
Finalmente, en nombre de la Comi-
sién Directiva, entregé una plaqueta
de reconocimiento por su gran apor-
te y labor gremial al ex presidente de
la Fepama, Juan Carlos Altieri. CA
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ACTUALIDAD

Soja en grano a la Argentina

uego de unos primeros meses que

daban la posibilidad de pensar
que el 2018 podria ser positivo para la
industria procesadora de oleaginosas
en Paraguay, los cambios en las reglas
para el sector y la falta de cumpli-
miento de leyes vigentes en materia
tributaria generaron una situacién
de incertidumbre que dificulta sobre
manera el desarrollo de las operacio-
nes actuales y lo que se viene a fu-
turo. Un nuevo elemento que genera
incertidumbre para las inversiones
—en todos los sectores-, es el nuevo
debate que se abre sobre una reforma
tributaria, de la cual todos estamos

expectantes y con dnimo de construir
a través del didlogo con el Gobierno,
las mejores condiciones para el desa-
rrollo, es lo que la Cdmara Paraguaya
de Procesadores de Oleaginosas y Ce-
reales (Cappro) compartié en su bole-
tin mensual a noviembre.

En sus comentarios finales se sos-
tiene que la situacién negativa a ni-
vel interno se vio potenciada por los
desafios de una fuerte demanda de
granos por parte de las industrias de
otros paises, donde destacé la Argen-
tina, que ya se llevéd mds de 4 millones
de toneladas de soja paraguaya, unas
500 mil toneladas mds de las que se-

rfan procesadas este afo por las in-
dustrias nacionales. Esto sumado a la
falta de una politica industrial clara en
Paraguay, que permita a las firmas na-
cionales trabajar con previsibilidad y
competir en igualdad de condiciones
con las industrias de otros paises, que
protegen su sector transformador con
diversos mecanismos, llevaron a que el
flujo de salida de soja en estado natu-
ral solamente hacia la Argentina supe-
re todos los registros histéricos de in-
tercambio de soja entre ambos paises.
“Datos como este deben llamar a una
seria reflexion sobre el modelo de pais que
buscamos construir, deseamos realmen-
te convertirnos en una referencia a nivel
global en la produccién y exportacion de
alimentos con alto nivel de valor agrega-
do o consideramos que el modelo actual
de exportar productos en estado natural es
suficiente para apuntar hacia el desarrollo
econdmico sostenible. Pero para analizar
ambas posibilidades se debe considerar que
la historia de las economias que hoy son
referencias a nivel global tiene como tema
comiin la consolidacion de algin sector
industrial (en algunos casos varios secto-
res), que sirvieron de base o sostén para el
desarrollo econdmico general. En nuestro
pais, el procesamiento de oleaginosas tiene,
gracias a sus ventajas comparativas, quizd
las mayores posibilidades de convertirse en
un sector como el descripto anteriormente.
Con lo que, si decidimos apuntar a un mo-
delo de pais industrial, deberiamos apun-
tar a fortalecer y no debilitar la cadena
productiva de las oleaginosas”, concluyd

el boletin. CA

Tractores en reposo

L a Coordinadora Agricola del Pa-
raguay, filial Caaguazd, informé
mediante el boletin de la Unién de Gre-
mios de la Produccién (UGP) que tras
una serie de movilizaciones, se opté por
retornar hasta el campamento en Juan
Manuel Frutos, zona de Pastoreo. “Co-
municamos a la ciudadania, a la prensa
y a las autoridades, que por motivos de
seguridad decidimos regresar hasta nues-
tro campamento ubicado en la ciudad de
Juan Manuel Frutos, Pastoreo, en donde

contamos con un predio para dejar allf los
tractores y mdquinas. No obstante, quere-
mos dejar en claro que no estamos abando-
nando la lucha, ni retrocediendo. Segui-
remos en vigilia permanente hasta recibir
una respuesta favorable en cumplimiento
de lo propuesto por parte de las autorida-
des”, refiere parte del texto.

En otro momento se senala que
“sequiremos exigiendo paz y seguridad
para el progreso, porque somos conscien-
tes de que cada agricultor tiene derecho

12 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO o DICIEMBRE 2018

a cultivar su tierra, a crecer y a salir
adelante. No sucumbiremos ante la vio-
lencia de algunos pocos que no permiten
la libre competencia y el progreso, y que
mediante el populismo politico preten-
den desmeritar el trabajo de los produc-
tores. Pedimos que el Gobierno cumpla,
en tiempo y forma, con los compromisos
asumidos y, de no ser asi, saldremos con
mds mdquinas en todo el pais a marchar
para exigir que se respeten los derechos
de los productores y de todos los que con-
Jforman la gran cadena productiva que
hace posible el crecimiento del pais”,
concluye el comunicado. CA

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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El agro argentino, ¢mejor o peor que hace un ano?

n noviembre, la entidad Consorcios

Regionales de Experimentacién Agri-
cola (CREA), una entidad que concentra a
productores de todo el pais, realizé su tra-
dicional encuesta trimestral. Alli, se cono-
ci6 que el 52% de los encuestados conside-
ra que la situacién econdémica y financiera

de su empresa agropecuaria se encuentra
peor que un afo atrés. Sin embargo, en re-
lacién a las expectativas un 45% considerd
que durante 2019 se producird una mejora,
un 41% piensa que estard igual y un 14%
que estd peor. El trabajo conté para su rea-
lizacién con el apoyo de 1.237 empresa-

Agroquimicos: Buenos Aires
tendra regulacion especial

L a medida que regulard la utiliza-
cién de agroquimicos en los cam-
pos de la provincia de Buenos Aires,
la principal provincia agropecuaria
del pais, serd firmada por el Ministro
de Agroindustria, Leonardo Sarquis.
La normativa establecerd una serie
de requisitos relacionados con zonas
urbanas protegidas y con los procedi-
mientos correctos para la aplicacién
de pesticidas. Involucrard a unos 128
municipios donde se efecttian diversas
actividades productivas en el campo.

» CARNE

Despues de 17
anos, Argentina
vuelve a
exportar carne a
Estados Unidos

L a empresa Swift de Argentina

envié unos 500 kilogramos de
ojo de bife a Miami por via aérea tras
diecisiete afios de tener ese mercado
cerrado por la problemdtica de la fie-
bre aftosa. El titular de Agroindustria
argentino, Luis Miguel Etchevehere,
asegura que el 2018 serd recordado
como un afo histérico para el com-
plejo exportador de carne, habiendo
consolidado al pafs como el sexto ex-
portador mundial y segundo dentro

‘e del Mercosur.

“El objetivo es cuidar la salud de la
poblacion, las buenas prdcticas agri-
colas, y el ambiente”, senaldé el fun-
cionario, quien precisé que la re-
solucién la firmard para que entre
en vigor el 1° de enero préximo.
La medida establecerd zonas de protec-
cién -sectores urbanos, residenciales vy,
especialmente, en sitios donde existen
escuelas-, sitios en los cuales los pro-
ductores deberdn prever ciertas cuestio-
nes tecnoldgicas y metereoldgicas en el
momento de aplicar los agroquimicos.

- LECHE

Avanzan las
Buenas Practicas
para tambo

S i bien en el 2018 la macroeco-

nomia y el clima golpearon
a la mayoria de las actividades
agropecuarias, el ingeniero agroé-
nomo Juan Brihet, Coordinador
del Departamento de Investiga-
cién y Prospectiva de la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires, indicé
que fue un ano positivo en cuan-
to a las Buenas Pricticas para la
produccién lechera. Para él, estas
iniciativas dan herramientas y sis-
temas de aviso para detectar las
fallas en la produccién, antes de
que se generen conflictos y, tam-

‘e bién, aportan informacién.
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rios y 217 asesores de la entidad. Si bien
una proporcién significativa de referentes
mantiene expectativas favorables, un 70%
de los consultados aseguré que no cree que
estén dadas las condiciones para realizar
inversiones en sus establecimientos.

» SOJA

Se duplicaria la
exportacion de poroto
de soja en 2019

L a Bolsa de Comercio de Rosario
proyecté que Argentina podria
incrementar las exportaciones de po-
roto de soja a China en la campana
2018/19. Segin datos de la entidad,
con una produccién sojera que alcan-
zarfa 50 millones de toneladas, los em-
barques del poroto ascenderfan a 14
millones de toneladas en 2019, dupli-
cando la cantidad del tltimo afio. Y el
resto, entre 36 a 38 millones de tone-
ladas, irfa a las fbricas en las zonas del
puerto del Gran Rosario, el principal
i polo agroexportador del mundo, para
“.e ser procesadas como harina o aceite.

-+ TRIGO

. En diciembre, la
exportacion de
trigo llegaria a
un pico historico

L a exportacion de trigo argentino
en el tltimo mes del afio llegaria
a los 2 millones de toneladas y po-
dria convertirse en el mejor diciem-
bre de los tltimos 30 afios en ventas
al exterior del cereal, estimé la Bolsa
de Comercio de Rosario (BCR). La
BCR indica, ademds, -segtin datos de
buques cargados y buques por cargar-
que se podrian llegar a exportar hasta
i 2 millones de toneladas, el valor mds
‘.o alto de al menos los tltimos 30 afios.
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Automaq lanzo el nuevo SUV de Citroén durante
la reinauguracion de su local en el Este

| pasado 14 de Noviembre en
Ciudad del Este, Automaq
S.A.E.C.A. lanzé el nuevo C4

CACTUS de Citroén y reali-
z6 la reinauguracién de dicha sucursal.
El evento conté con la presencia de di-
rectivos, clientes, invitados especiales y
colaboradores de la empresa, quienes pu-
dieron conocer y experimentar el recién
llegado C4 Cactus, y celebrar juntos la
reinauguracion de la sucursal.

La misma estd ubicada en la avenida
San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5, y
tiene a disposicién de los interesados las
marcas de automdviles representadas;
Peugeot y Citroén, con taller oficial y
personal altamente capacitado, como asi
también los neumdticos de Michelin y
BF Goodrich; servicios de instalacién,
alineacién y balanceo y equipos de ulti-
ma generacion.

Jorge D. Pecci M, presidente de Au-
tomagq, menciond que el Nuevo SUV de
Citroén fue lanzado recientemente en
Brasil y tiene dptima receptividad. Deci-
dieron presentar primero en Ciudad del
Este, ya que es un vehiculo adaptado ala
region; es alto, con mucho espacio para
la familia y tiene un de precio sumamen-
te competitivo.

Pecci calificé al 2018 como un afio
muy completo y anuncié novedades para
el 2019, “en la primera quincena de enero
tenemos previsto el lanzamiento de una
nueva Division, la de Automaq Usados”

menciond. Dicha sucursal estard ubica-
da en Asuncidn, sobre la Avda. Mariscal
Lépez, a unas cuadras del Show Room
de Citroén.

“Cerramos el afio con una posicion
muy importante en el mercado, con creci-
miento en todas las marcas. Todavia hay
mucho por hacer y creemos que tenemos la
intencidn, vocacion y la pasion para seguir
desarrollando con mds servicios de posven-
ta sobre todo para nuestros clientes”.

Sobre C4 Cactus. En la primera
mirada, el nuevo SUV C4 CACTUS
seduce por su disefio provocativo, ma-
terializa la unién de tecnologia y segu-
ridad con equipamiento. Su disefio es
fuerte y al mismo tiempo equilibrado.
Las llantas de aluminio aro 17”7 afaden
robustez al vehiculo.

El moderno motor THP (Turbo
High Pressure) flex, con una potencia de
173 CV, elasticidad y eficiencia; asocia-
do a una caja de cambios automdtica de
6 velocidades y a un trabajo minucioso
en el peso y aerodindmica, permite a
esta SUV romper con los patrones dind-
micos del segmento, alcanzando mayor
potencia con un mejor rendimiento, que
se traduce en menor consumo.

Cuenta con la tecnologia deno-
minada Grip Control, un sistema an-
ti-patinaje evolucionado que permite
optimizar la motricidad en toda cir-
cunstancia gracias a un selector con
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cinco modos que se adapta a las condi-
ciones de la ruta. Esta tecnologia actda
sobre las ruedas motrices delanteras en
superficies como el barro, evitando que
el vehiculo quede atrapado.

Asimismo, el ESP o Control Elec-
trénico de Estabilidad, mantiene la tra-
yectoria del auto en caso de pérdida de
adherencia en las curvas al actuar sobre
la distribucién de la fuerza de frenado y
la velocidad del motor. Este es un dispo-
sitivo que garantiza un control éptimo
del auto en las situaciones m4s delicadas.

El atento cuidado con la estética no
se resume apenas al exterior. Su tablero
100% digital, la nueva central multime-
dia con pantalla touchscreen de 77 de
facil uso y tecnologias de conectividad
- Android Auto® y Apple Car Play®, con
mandos integrados al volante, hacen que
la experiencia del pasajero sea atin mds
placentera.

Este modelo lleva el confort auto-
motriz a una nueva dimensién. Desa-
rrollado a partir del programa Citroén
Advanced Comfort, incorpora avances
tecnolégicos que hacen que manejarlo
sea una experiencia diferente.

Para conocer y experimentar la nue-
va Citroén SUV C4 CACTUS de Au-
tomaq S.A.E.C.A., se pueden acercar a
las sucursales en Ciudad del Este: Av.
San Blas esq. Pablo Neruda, km 6.5 y en
Asuncién, en el Centro Citroén ubicado

en Avda. Mcal Lépez 4971. CA
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Uso del Mancozeb en combinacion con
pre-mezclas de fungicidas sobre el
control de la roya asiatica de la soja

Guillermo Andrés Enciso Maldonado'
Jorge Andrés Dominguez Sanabria®

1 Centro de Investigacion Regional.
Itacurubi del Rosario - San Pedro.
Paraguay. gui77eenciso@hotmail.com

2 Maestria en Produccioén Vegetal,

Universidad de Buenos Aires. Buenos
Aires, Argentina

Introduccion. La roya Asidtica de
la Soja (RAS) es causada por el hongo
Phakopsora pachyrhizi Syd. & P. Syd., y
es una de las enfermedades mds severas
que atacan al cultivo de la soja (Glycine-
max (L.) Merr), con dafos variando del
10 % al 90 % segtin las diversas regiones
donde fue relatada (Yorinori et al.2005;
Hartman et al. 2015).

En Paraguay el control quimico es
el método mds utilizado para el manejo
de esta enfermedad, ya que aplicaciones
tempranas reducen la carga de esporas
en las hojas inferiores protegiéndolas me-
dias y superiores. Los principales grupos
fungicidas utilizados en nuestro pais >

Roya asiatica de la soja
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Evolucion Constante

NOTA TECNICA

para el control de RAS son los inhibido-
res de la sintesis de esteroles (DMI), los
inhibidores de la quinona (Qol), y desde
hace unos afios se introdujeron los inhi-
bidores de la enzima succinato deshidro-
genasa (SDHI). Los fungicidas DMI y
Qol acttian solo en un sitio especifico de
reacciones bioquimicas en la célula fin-
gica. Por lo tanto, son vulnerables a la
seleccién de cepas fingicas para reducir
la sensibilidad. El Comité de Accién de
Resistencia a Fungicidas (FRAC 2012)
clasifica a los DMI y Qol como fungi-
cidas de alto riesgo para el desarrollo de
resistencia y, por lo tanto, no recomien-
dan su uso por s solo. Es un hecho que
las poblaciones de Phakopsora pachyrbizi
han perdido sensibilidad a muchas de las
estrobilurinas y triazoles, manifestdndo-
se en una baja eficacia de control de la
enfermedad en parcelas de produccién
(Reis et al. 2015).

Por lo anterior, el objetivo del traba-
jo fue evaluar el efecto de la aplicacién
de mezcla de fungicidas sitio-especificos
(IDMs; ISDHsyIQEs) de forma aislada y
en combinacién con un multi-sitio,sobre

la severidad de RAS.

Materiales y métodos. El ensayo
se realizé en parcelas experimentales de
la ciudad de Yguazi, Alto Parand, Para-
guay. El periodo experimental compren-
di6 desde setiembre de 2017 a enero de
2018. Se utilizé la variedad 5909 RR.

La unidad experimental (UE) estuvo
conformada por una parcela de 5 m de
largo por 2,25 m de ancho con 5 hileras
distanciadas a 0.45 m. El disefio expe-
rimental fue en bloques completos al
azar con 8 tratamientos y 3 repeticiones,
teniendo en total 24 (UE). Los trata-
mientos estuvieron constituidos por los
distintos fungicidas, aplicados tanto de
forma combinada como aislada, mds un
testigo absoluto (Tabla 1). Las dosis apli-
cadas para cada producto fueron segin
recomendacién del fabricante. Las apli-
caciones se realizaron en R1, R3 y R5.

Se evalud la severidad y a partir de
esa variable se evalud el porcentaje de
control. Ademds, se cuantificé el rendi-
miento.

Resultados y discusion. Los
tratamientos con aplicacién de fungi-

Tratamientos, dosis, ingrediente activo y
Tabla 1. momento de aplicacion de fungicidas

Tratamientos Ingrediente activo Dosis/ha

T -

T2 Pr+Tr 400 cc

T3 (Pr+T) + M 400 cc +1200 g
T4 Az+B 250 g

5 (Az+B) + M 250 g+ 1200 g
T6 Fl+Ep+Py 800 cc

T7 (FI+Ep+Py) + M 800 cc + 1200 g
T8 1200 g

Rendimiento de granos, incremento del rendimiento
en relacion al testigo y eficiencia de control (EC) de
Tabla2. RAS en funcion a los diferentes tratamientos

Tratamientos Re?g r/r;\nz)nto '”C“ig}: )ento EC (%)
TO 3339 0.0 0.00
T 4178 251 61.45
T2 4613 38.1 92.82
T3 4299 28.7 72.00
T4 4678 401 68.73
T5 4021 20.4 84.27
T6 4120 238.3 89.82
T7 4444 33.0 42.64

cidas reducen el nivel de severidad del
hongo con relacién al testigo, torndndo-
se en una medida eficaz para controlar
al patdgeno. En cuanto a la eficacia de
los fungicidas, la aplicacién de man-
cozeb por si solo fue el que promedio
un menor control, en contra partida la
aplicacién de la mezcla de fungicidas
mds mancozeb promediaron un control
superior al 60 % en la zafra. Se observé
un gran incremento en la productividad
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en funcidn a la aplicacién de las mezclas
de fungicidas, con incrementos que va-

riaron del 25 al 40 %.

Conclusiones. Bajo las condiciones
de estudio, se concluye que el mancozeb
tiene potencial para ser adicionado en
mezclas de fungicidas. Ademds, el ren-
dimiento de la soja se incrementa en los
tratamientos donde se utilizan fungicidas
para el control de la roya de la soja. CA
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CLIENTES DE LA EMPRESA VISITARON LAS
PLANTAS DE RODOVALE Y HARAMAQ

Ultimas paradas del
recorrido Ranpar

n la casa matriz de RodoVale
la comitiva fue recibida por
Ivanir Pedro Klunk, gerente

industrial de la empresa. Du-

La gira por Brasil continu6 por el estado de Rio Grande
del Sur y la comitiva paraguaya visito otras dos fabri-
cas que son representadas en Paraguay por Ranpar. El
8 de noviembre fue recibida en la casa matriz de Rodo
Vale, en la ciudad de Lajeado. Y un dia después fue Ha-
ramag, quien abrio las puertas de su planta industrial
ubicada en el municipio de Sertao, que fue la ultima pa-
rada antes del viaje de regreso a territorio paraguayo.

26 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « DICIEMBRE 2018

rante el breve recorrido por la instala-
cién, mostrd algunos de los procesos de
produccién de las lineas de carretas que
comercializa esta marca en Brasil y otros
paises de la regién.

Si bien RodoVale tiene 33 afios de
existencia, su actividad como fabricante
de implementos para el sector de trans-
porte comenzé en el afio 2000. Ante-
riormente, se orientaba netamente >
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a la prestacién de servicios para dicho
segmento. Actualmente, la produccion
de implementos es el principal negocio de
la empresa. Y como pudimos ver durante
la visita, todavia mantiene su trabajo de
servicio para los clientes que circulan en la
regidn y por todo el pais”.

En la planta industrial de RodoVale
se produce una amplia gama de imple-
mentos, como carretas graneleras, semi-
rremolques, carrocerias de piso mdvil,
carrocerfas especiales para el traslado
de visceras, carretas para el transporte
de gas, entre muchos otros productos,
comentd. De los productos que llegan a
Paraguay, destacé la linea de piso mévil,
carretas graneleras, tanques, y la gama
carga todo.

La firma emplea a unas 160 personas,
y actualmente se encuentra en una fase de
ampliacién de su equipo de colaborado-
res. Cuenta con un departamento de in-
genierfa que se encarga de todo el proceso
de modelaje de productos. “Estamos in-
vestigando, realizando mejorias en los pro-
ductos que ya tenemos, y realizando nuevos
proyectos”, senalé el gerente industrial.

En relacién a la capacidad de produc-
cién de la empresa, Klunk comenté que
toman como pardmetro los implemen-

tos de mayor tamano, ya que la linea de
productos de RodoVale es muy amplia.
Actualmente tenemos una capacidad de
40 productos de gran tamafio por mes.
Hoy dia estamos trabajando con el 90% de
nuestra capacidad”.

Klunk destacé el trabajo de Ranpar
en el mercado paraguayo, empresa que
representa a la marca hace un afno y
medio. Senalé que la empresa tiene una
visién muy optimista hacia Paraguay,

Ivanir Pedro Klunk, gerente
industrial de RodoVale.
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ya que es un pafs que muestra un cre-
cimiento sostenido. “Por otra parte, no-
sotros tenemos productos que estdn dentro
del perfil que se utiliza en este mercado.
Nosotros tuvimos que hacer un modelaje de
productos para Paraguay, porque las medi-
das brasileras son diferentes”, explicé.
Ademds de tener presencia en todo el
mercado brasilero y en Paraguay, los pro-
ductos de RodoVale son comercializados
en Uruguay, Chile, Argentina, Paraguay,
Bolivia, Venezuela, y Reptblica Domi-
nicana. “RodoVale es una empresa que to-
davia tiene mucho por crecer. Pretendemos
instalar otra planta en el centro de Brasil
para poder atender el nordeste del pais,
pero ya seria un proyecto a largo plazo”.

De productores
para productores

L a planta industrial de Haramag, ubi-

cada en Sertao, fue la tltima parada

de una experiencia enriquecedora. Esta
empresa nacié hace poco menos de veinte
afios, ante la necesidad de ganar eficien-
cia en la produccién pecuaria en esta zona

del estado de Rio Grande del Sur. li»>

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



» ‘-f.":« :

| Informaciones técnicas extraidas de tests de Axial-Flow 5130 en pel

SOLO QUIEN CREO
EL SISTEMA AXIAL
PUEDE HACER LA
MEJOR AXIAL.
o

AREA DE ZARANDAS

+42 %

area (m?)

/ ’ Competencia

NUEVO ROTOR SMALL TUBE

+26%

Volumen Util para

MODELOS DE LA SERIE 130: R

513061307130
EﬂF‘UE EF;a PR R ﬂ\\///ﬂi 'l :EH rel’ A

= _' o oW /1)(//1[ SﬂLﬂﬁ)(ISTEl/M cASElﬂ e
: o 5% g e DA

|' _," .' . *

Casa Central: Ruta Ill Gral. Elizardo Aquino Km. 20 Tel.: 021 758 2000 R.A. CASE ’ '

Chaco: Avda. Central ¢/ Calle Ultima - Loma Plata Tel.: 0492 252 042 AGRICULTURE
Alto Parana: Ruta 7 km. |6 - Minga Guazu Tel.: 0644 20910
Itapua: Ruta VI, Km. 6 - Cambyreta Tel.: 071 214 500/1-0982 515 070

Canindeyu: Calle Las Residentas esq. Guyrami - Katuete Cel.: 0982120471 H ° Pete rsen



COBERTURA INTERNACIONAL

La empresa abrié sus puertas y dio

a conocer todo el proceso de produc-
cién que se realiza en el lugar. Instalada
al Norte de Rio Grande del Sur, en la
ciudad de Sertio, Haramaq produce
actualmente una gama de implementos
enfocados especialmente a la produc-
cién ganadera. Mediante Ranpar, su
representante exclusivo para el merca-
do paraguayo, la linea de equipos de
esta joven industria comenz$ a ganar
presencia en Paraguay desde hace poco
mds de un afo.

De ser bésicamente una montadora
de implementos en sus inicios, hace ya
dieciséis afios, actualmente Haramaq
realiza pricticamente todos los proce-
sos de produccién dentro de su planta

industrial. La fdbrica estd equipada con
instrumentos de precisién altamente
automatizados, lo que reduce al mini-
mo las equivocaciones y garantiza la
calidad final del producto que llega a
manos del productor.

A diferencia de otras empresas, que
se dedican a la produccién de implemen-
tos de usos ocasionales, los equipos fa-
bricados por Haramaq son empleados en
forma diaria, y en algunos casos mds de
dos veces por jornada. Este es un detalle
de gran incidencia en todo el funciona-
miento de la planta industrial, menciona
Elisandro De Souza, gerente comercial
de la firma, quien acompafié a los visi-
tantes durante todo el recorrido. “Pode-
mos mantener a los funcionarios, mantener
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el equipo con una facturacion constante. Es
una linea de implementos que nos da esa
ventaja”, explica.

En contrapartida, al ser un produc-
to de uso cotidiano estos implementos
exigen un servicio de posventa de mayor
calidad, con técnicos que acompanen
constantemente a los usuarios y piezas de
repuestos a disposicion. Este es un factor
indispensable, que desde Haramaq con-
sideran como una de las claves del nego-
cio y lo canalizan con la importancia que
requiere.

Si bien Haramagq es una f4brica rela-
tivamente novel en su segmento, ya pudo
ganar su espacio en el amplio mercado de
Brasil. La marca incluso logré traspasar
las fronteras brasileras y posicionarse en
América Latina. Paraguay, pais con una
larga tradicién ganadera, se transformé
en uno de sus principales destinos en me-
nos de dos afnos. Su linea de mezcladores,
tanto horizontales como verticales, logré
una buena aceptacién en este corto pe-
riodo de tiempo.

Credibilidad, la base del cre-
cimiento de Haramaq. Antes
de iniciar el recorrido por la planta in-
dustrial, De Souza dio una breve rese-
fia histérica de la companfa. Haramaq
inici6 sus actividades con el objetivo de
crear un implemento para cortar silaje
de avena, que se presentaba como una
alternativa econémica para complemen-
tar la alimentacién animal de la regién
durante el invierno hace casi veinte 1>

Elisandro De Souza, gerente
comercial de Haramagq. PY
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afos. “Entre 1999 y el 2000 la actividad
pecuaria no era rentable, principalmente
por el elevado costo del silo de maiz. Como
resultado de esta situacion surgid la idea de
emplear silaje de avena, que representaba
un costo mucho mds bajo”, recuerda.

Para poder cortar el silaje de avena
se desarrollé la plataforma Sahara 120,
implemento que sigue en el mercado ac-
tualmente. Al inicio, este producto fue
pensado solamente para ser utilizado en
la propiedad de los fundadores de Hara-
magq, cuyas principales actividades eran la
agricultura y la produccién de leche. Sin
embargo, en el 2002 una compafia de
San Paulo mostrd interés en ser revende-
dor de este equipamiento. De esta forma
nacié la empresa, con un proceso de fa-
bricacién précticamente artesanal, que se
dedicaba a producir para otras industrias.

Con el correr de los afios, Hara-
maq amplié su gama de productos. En
el 2008 lanzé al mercado la gama de
vagones tratadores HQ300 y HQG600,
desarrollados para mezclar silaje. Du-
rante el 2011 presentaron la cosechado-
ra de forraje Daily, que en poco tiempo
se convirtié en un éxito comercial en el
mercado brasilero.

Posteriormente nacfan los primeros
vagones mezcladores auto cargables fa-
bricados por la empresa, el Supermix
2.0 y el Supermix 3.5. Actualmente,
ésta es la principal gama de implemen-
tos de Haramaq, con la que lograron el
prestigio de la marca y el mayor éxito
comercial. Para atender otras nece-
sidades de los productores, también
desarrollaron la linea de mezcladores
Prohmix. “La empresa tiene 16 afios en
el mercado de Brasil, es una fdbrica re-
lativamente joven. Gracias al emperio y
el trabajo de la fdbrica y los aliados que
tenemos, Haramaq crecié mucho. Sin
embargo, el principal motivo de nuestro
crecimiento es la credibilidad que los
clientes depositaron en la empresa’.

Servicio, calidad e innova-
cion. El trabajo de Haramagq estd sus-
tentado en tres principales pilares, sefialé
De Souza. Al desarrollar implementos de
uso diario, como son los mezcladores de
forraje, el servicio de posventa es funda-
mental para respaldar el funcionamiento
de estos equipos. “Yelservicio no se limita

a prestar asistencia para el cliente. Se trata
de conseguir lo mds rdpido posible la pieza
que puedan requerir. En Haramagq, si el
cliente compra una pieza antes de la 16:00
bs., esa pieza es embarcada en el mismo
dia. En el caso de Paraguay, por ser un
mercado de exportacién, demora un poco
mds por el tramite. Pero nuestro servicio de
posventa es lo que nos permitid crecer”.

De Souza recordé que la empre-
sa inicié su trayectoria en un segmento
que contaba con marcas de mds de 45
afos en la produccién de mezcladores.
Sin embargo, Haramaq se comenzé a
diferenciar por la calidad de mezcla de
los equipos que fabricaba, lo que sefial$
como el segundo pilar que permitié un
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Recorrido por la planta
industrial de Haramagq.

crecimiento sostenido a la firma. “La /i
nea Supermix tiene una calidad de mezcla
muy superior a los equipos de la competen-
cia, tanto en la calidad como el tiempo em-
pleado para la mezcla’.

El dltimo pilar es la innovacién cons-
tante en la mayoria de los equipos que
produce. Mencion6é como ejemplo los
primeros mezcladores fabricados en Bra-
sil, que eran equipos similares a los em-
pleados en Europa, de excelente calidad
pero desarrollados para terrenos muy
distintos a los que se tiene en Brasil o Pa-
raguay. “Nosotros creamos un producto, si-
milar al europeo, pero adaptado al terreno
brasilero. Para lograr eso se redujo el >
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peso de la mdquina, sin cambiar la estruc-
tura. Se realizd un revestimiento de acero
inoxidable, que le otorga mayor vida dtil,
a pesar que la mdquina sea mds liviana’.

La planta industrial. Durante el
recorrido por la planta industrial, que
durd un poco més de una hora y media,
los productores tuvieron la posibilidad
de observar los procesos de produccién
de los implementos fabricados por Ha-
ramaq. El itinerario incluyé el depésito
de piezas, las dreas de corte, doblado y
plegado de chapas, soldado, torno, pin-
tura, y montaje. El gerente comercial de
la empresa guio a sus invitados por las
instalaciones, y a la vez respondié a todas
las consultas surgidas de los visitantes.

La planta industrial cuenta con una
superficie de 4.500 metros cuadrados,
dispone de alta tecnologfa para los proce-
sos de fabricacién. Durante el recorrido
se pudo observar equipos de corte ldser,
tornos de Control Numérico Computa-
rizado (CNC), instrumentacién para el
doblado y plegado de chapas, entre otros.
Las partes que formaran el implemento,
luego de pasar un tratamiento previo, re-
ciben la pintura electroestética. Este tipo
de acabamiento brinda mayor resistencia
al recubrimiento convencional.

Visita al tambo de un
Py productor de la zona.

i
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Dentro de la planta fabril se realizan
todos los procesos, lo que permite a la
compaifa salir al mercado con precios
competitivos. Ademds hace posible que
el control de calidad sea mds riguroso,
lo que garantiza la calidad de los imple-
mentos que se producen, sefiald.

De Souza comenté que muchas de
las inversiones de la companfa apuntan
al fortalecimiento de su planta indus-
trial, con la incorporacién constante de
tecnologia y la capacitacién de los fun-
cionarios con el objetivo de reducir al
minimo los errores. “El ser humano es
la mejor mdquina, pero falla con mucha
frecuencia. Muchas veces, hasta los proble-
mas de la casa se trasladan al trabajo, y
eso es natural. Por eso tenemos equipos de
alta tecnologia, lo que nos permite producir
equipamientos de calidad”.

La gama de implementos Haramagq se
divide en tres lineas bien especificas. La
mds destacada es la de mezcladores, que
cuenta con las series Supermix y Prohmix.
La primera corresponde a los equipos ho-
rizontales, enfocadas al productor de car-
ne y leche. En la segunda se encuentran
las opciones verticales, orientadas espe-
cialmente al trabajo en el tambo. Ademds
se encuentran las cosechadoras de forraje
Daily; y el Stir, que es un implemento des-
tinado para el manejo de composta.

—~
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Destacé la calidad de mezcla de las
lineas Supermix y Prohmix, y aseguré
que esta caracteristica les permitié in-
gresar con mucha fuerza en el mercado
internacional, no solo de Paraguay, sino
de América Latina. “Tenemos los equipos
con mejor calidad de mezcla, y de mayor
rapidez del mercado. Ademds, nuestra md-
quina es la que menos repica el silo”.

En relacién a la capacidad de produc-
cién, mencion$ que el nimero es muy
variable. Existen épocas del ano de gran
demanda para las mdquinas pequenas,
principalmente entre los meses de marzo
y setiembre. Senalé que la facturacion de
Haramagq es bastante uniforme, y que va
en una tendencia creciente, de aproxima-
damente 15% anual.

El gerente comercial valord la visita
de productores a la planta, ya para ellos
representan una fuente de ideas para
el desarrollo de nuevos implementos
o para mejorar los modelos actuales.
“Cada pais tiene diferentes situaciones.
Nosotros tenemos que hacer equipamien-
tos que se adapten a todas ellas. Para eso
es importantisimo escuchar al productor,
saber lo que estd pensando, saber cudl es
la dificultad que tiene para que el equi-
pamiento pueda ser mejorado”.

Al finalizar el recorrido por la planta,
los productores fueron invitados a visitar
unidades de produccidn lechera cercanas
a la fébrica, donde son utilizados imple-
mentos de Haramaq desde hace varios
afios en forma diaria.

Ranpar, su aliado en Para-
guay. La alianza entre Ranpar y Hara-
maq se concreté durante la Expo Santa
Rita 2017. De Souza afirmé que fueron
sorprendidos positivamente por el cre-
cimiento que lograron en menos de dos
afos. Destacé la dedicacién del distribui-
dor que tienen en Paraguay, lo que garan-
tiza un servicio de posventa de calidad,
que es una de las claves para la fibrica.

Ranpar importa todas las lineas de
implementos de Haramagq. En Paraguay,
la de mayor comercializacién es la gama
Supermix, especialmente los modelos
2.0, 42, y 7.0. También tiene buena
aceptacién el mezclador Prohmix 6.0.
Recientemente se lanzé el Prohmix 13.0,
modelo que también ya fue comerciali-
zado en el mercado local. CA
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PRIMER CONGRESO INTERNACIONAL DE MANEJO
DE RESISTENCIA DE LA ROYA DE LA SOJA

La Roya eonvoco a
un debate protundo

Numerosos actores de la cadena agricola se reunieron para
debatir sobre el control de la roya de la soja durante el Pri-
mer Congreso Internacional de Manejo de Resistencia de la
Roya de la Soja. Fue organizado por la Mesa de la Roya y
se desarrolld los dias 14 y 15 de noviembre en el Gran Nobile

on amplia participacién y
mensajes claros sobre la necesi-

dad del manejo sustentable de

la Roya de la Soja, se realizé el

evento impulsado por diversas organiza-
ciones reunidas en la Mesa de la Roya.

En la oportunidad, el presidente de

la Unién de Gremios de la Produccién

(UGP), Ing. Agr. Héctor Cristaldo, y el

director General Técnico del Servicio

Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal

Hotel & Convention, en Ciudad del Este, Alto Parana.

y de Semillas (Senave), Ing. César Rivas,
destacaron el esfuerzo conjunto entre los
sectores publico y privado a través de la
Mesa de la Roya en busca de soluciones a
un problema que afecta a toda la cadena,
que es la Roya de la Soja.

36 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e DICIEMBRE 2018

En ambas jornadas se debati6 so-
bre la incidencia de la enfermedad en
el cultivo de la soja en Paraguay, la
Regién y el Mundo, y las herramien-
tas disponibles para mitigarla, de la
mano de disertantes de alto nivel, I»
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quienes llegaron de diversos paises del
mundo y del pais.
La Directora Ejecutiva de la Ci-

mara de Fitosanitarios y Fertilizantes
(CAFYEF), Ing. Agr. Liz Rojas, al cierre

Heéctor Cristaldo,
presidente de la UGP.

Empresas que acompanaron el Congreso.

del evento expres6 que el congreso su-
peré ampliamente la expectativa de los
organizadores, ya que del mismo parti-
ciparon 231 personas, entre técnicos y
productores nacionales y de Brasil, Ar-
gentina y Bolivia.

Dijo ademds que este evento dejé
en claro mensaje que se debe continuar
trabajando y fortaleciendo la Mesa de la
Roya, para lograr el objetivo de un ma-
nejo sustentable de la enfermedad y el
cultivo de la soja.

Por su parte, el presidente de CA-
FYF, Ing. Agr. Claudio Gaitdn, expre-
s6 que el manejo de esta enfermedad es
una preocupacién de todos los actores
de la cadena de produccidén de la soja,
ya que su presencia cada vez tiene ma-
yor impacto en el rendimiento del cul-
tivo y no existen muchas opciones para
su control. “Por lo tanto, debemos tomar
conciencia, y asumir nuestra cuota de
responsabilidad,ya sea de manera indi-
vidual y/o cémo sector. Hoy no tenemos
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muchas opciones para su control quimico
y el mismo estd soportado en muy pocas
moléculas”, dijo.

“Para nosotros es muy importante ver,
entender y compartir con gobernantes, 1w

Cesar Rivas, director
General Técnico del Senave.
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técnicos y productores la situacion actual
y ver cdmo podemos enfrentar esta proble-
mdtica juntos. Nos sentimos contentos por
la gran concurrencia”, afirmé al destacar
que la Mesa de la Roya es un grupo de
trabajo multisectorial, donde participan
organizaciones publicas y privadas.

Entre las diversas presentaciones
expuestas durante los dos dias fueron
coincidentes las recomendaciones que
para buscar un manejo sustentable de la
enfermedad es necesario apostar por las
diversas herramientas disponibles, como
ser: el control fitosanitario con la utiliza-
cién de diversos grupos quimicos y modo
de accidn, la implantacién de materiales
genéticos tolerantes a la enfermedad, res-
petar el vacio sanitario establecido por el
Senave y la aplicacién de las buenas prac-
ticas agricolas.

Situacion de la
roya en Paraguay

on la presentacién de la Situacién

Fitosanitaria del Cultivo de la Soja
abrié el ciclo de charlas la Ing. Agr. Lilia-
na Encina, del Senave, quien manifesté
que actualmente la Roya de la Soja tiene
un status de plaga presente bajo control
oficial.

Mencioné que el Senave realiza mo-
nitoreos a través de los técnicos de las di-
ferentes oficinas regionales que permiten
contar con una planilla actualizada sobre
la incidencia.

Liliana Encina, del Senave.

Liz Rojas, Directora
Ejecutiva de CAFYF.

@ cC

El informe concluido del 2017 de-
muestra la incidencia del 31% del total

de las muestras colectadas y aguardan
que este afo la incidencia sea menor,
considerando las acciones desarrolladas
desde el afio pasado para el manejo de la
enfermedad.

Comenté en los monitoreos realiza-
dos este afio hay algunos positivos en los
departamentos de Alto Parand e Itapta
que son las principales zonas productoras
de soja, por ende son las zonas que tie-
nen més resguardo por parte de los téc-
nicos de la oficina regional del Senave.
“Estamos esperando mds resultados, porque
aun todavia no tenemos un producto mds
final”, manifestd.

Recordé que las condiciones climdti-
cas estdn siendo favorables para el desa-
rrollo del hongo en la presente campafa.
No obstante considerd que con las nor-
mativas vigentes y la difusién que se estd
dando para hacer un control oportuno
no deberia aparecer muchos casos.

Mencioné que estédn en estudio nue-
vas normativas para el control de la roya.
La misma estd en busca de concenso de
todos los actores.

La Roya y su impacto
en la economia

| Impacto Econémico de la Roya en
la produccién de soja en Paraguay,
fue el tema encarado por el Dr. Fabricio
Vidzquez, de la consultora MF, quien pre-
sentd las estimaciones de pérdidas eco-
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Claudio Gaitan,
presidente de CAFYF.

némicas que puede ocasionar la Roya de
la soja al bolsillo del productor, a toda la
cadena y al Estado.

El consultor presenté varios escena-
rios. Con el menor impacto, estimando
una severidad del 1% estimé la pérdida
de 20 kilogramos por hectdrea. “Con e/
1% de severidad se perderdn 66.000 to-
neladas, con 5% 330.000 toneladas. Esto
con un supuesto que existen 3.300.000
hectdreas y el rendimiento normal de
2.800 toneladas por hectdreas”.

Resalté que la Roya no solo es una
enfermedad que ataca a la planta, sino
que ataca al productor y le come el bol-
sillo al productor. “Con el 1% a nivel na-
cional genera una pérdida de facturacion
de 20 millones de délares para el productor
y pérdida de ganancia de 9.3 millones de
dblares”, dijo.

Destacé que la Roya es cuestién cla-
ve para Estado, ya que con una severi-
dad del 1% el Estado dejaria de percibir,
0,9 millones de délares por Impuesto a
la Renta Personal (IPR) y 1 millén de
délares por Impuesto al Valor Agregado
(IVA) agropecuario. “El Estado va a dejar
de percibir unos 2 millones de délares, por
estos dos impuestos vinculados al volumen
productivo. En un nivel de severidad del
10%, el Estado va a dejar de percibir 20
millones de délares”, dijo.

También destacé el impacto de la
Roya a los sistemas de transporte. Dijo
que con una severidad del 1%, 2.444
viajes de camion se dejard de hacer, eso
significa que varios choferes dejaran de
ganar por los viajes, miles de litros de 1>
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combustibles se dejard de cargar, miles
de peajes se dejardn cobrar y los demds
dependientes de la cadena como las chi-
perias, copetines y otros servicios deja-
rdn de activar. Repercutird también en
la merma de importacién de cubiertas.
Con la incidencia del 1% unas 44 barca-
zas quedardn sin trabajar y se reducird el
5% la cantidad de fletes.

Vézquez enfatizé que la cadena de
la soja se volvié muy compleja y con de-
masiados jugadores en la economia pa-
raguaya, por lo tanto puede causar un
efecto domind hacia los otros sectores.
“Disminuye la velocidad de la rueda eco-
némica, disminuye el PIB y mds aun dis-
minuye la participacion de la agricultura
en el PIB”, dijo.

Nuevos genes resistentes

erry Padley, del Departamento de

Agricultura de Estados Unidos
(USDA) hablé de identificacién de nue-
vos genes de resistencia a la roya en varie-
dades de soja y destacé que actualmente
son 7 los genes resistentes.

Brind4 detalles sobre el proceso de
identificacién de los genes utilizando la
tecnologfa molecular, y resalté la carac-
teristica del gen Rppl. “Con este trabajo
identificamos que este gen tiene una protei-
na extra, que da resistencia’, dijo.

Si bien quedan pendientes algunas
preguntas por responder, dijo que este
gen ya fue aceptado y publicado. Con

Kerry Padley, del Departamento
de Agricultura de Estados Unidos.
™. S r
“gect

esta identificacién suman 7 genes resis-
tentes publicados en el sitio web. “Zodos
estos genes resistentes se encontraron en di-
ferentes clases de germoplasmas recogidos
de diferentes lugares del mundo”, dijo.

Produccion de semilla

roduccién de semillas de soja en za-

fra alternativa fue el tema desarro-
llado por Ricardo Bagateli, en represen-
tacién de la Asociacién de Productores
de Semillas del Paraguay (Aprosemp),
quien durante su disertacién dejé en cla-
ro que la produccién de semilla es la base
de todo, sea semilla propia o semilla co-
mercial. “Sin semilla no hay agricultura,
principalmente en la soja”, dijo.

Comenté que los productores de se-
millas tienen el desafio la Roya, ya que
esta enfermedad ademds de reducir la
productividad del cultivo, reduce la ca-
lidad de la semilla. “Es una enfermedad
que preocupa a todos”, dijo.

Ricardo Bagateli,
_ presntant de la Aprosemp.
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Fabricio Vazquez, de
la consultora MF.

Dijo que por las caracteristicas cli-
midticas de Paraguay, la multiplicacién
de semillas se instala en forma mds
tardia. En este periodo hay mds pre-
sién de la enfermedad por lo que reco-
mendé aplicar con sabiduria todos los
métodos de control para la roya y por
sobre todo un control de la cantidad
de zafrifia instalada.

Recomendd apostar por un buen
manejo, para evitar perder la principal
herramienta existente para enfrentar esta
enfermedad que es el control quimico.

Resistencia genética
en manejo de la roya

L a adopcién de la resistencia genéti-
ca en el manejo de la roya de la soja
en Paraguay fue desarrollada por el Ing.
Anibal Morel, profesional del Inbio,
quien comenté que actualmente se dis-
pone de variedades resistentes a la enfer-
medad con un solo gen. Los materiales
con esa caracteristica ayudaron favora-
blemente al manejo de la roya de la soja,
permitieron reducir el uso de fungicidas
y significaron un ahorro entre 80 y 100
ddlares en el costo de produccién en par-
celas comerciales.

También informd sobre los nuevos
trabajos encarados en el marco de la
investigacién para conseguir mds varie-
dades con resistencia genética. Vienen
trabajando en retrocruzamientos con
apilonamientos de genes contra la roya.
Actualmente el material genético disponi-
ble en el mercado es una variedad resistente
a un solo al gen, el Rpp4”.

Informé que en Paraguay se estd
desarrollando un trabajo conjunto con
el Centro Internacional de Investi- >
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‘Anl’bal Morel,
profesional del Inbio.

gacién de Ciencias Agricolas del Japén
(JIRCAS por sus siglas en inglés), que
buscé las combinaciones efectivas para
poder apilonar esos genes. “Estamos ha-
blando de Rpp 2, Rpp4 y Rpp 5, que son
las mejores combinaciones que hoy dia
estamos utilizando en otro plan de mejo-
ramiento. Esas son lineas fijas que los in-
vestigadores del JIRCAS desarrollaron en
Japon y ofrecen para utilizar solo en plan
de cruzamiento, porque son materiales no
adaptados en nuestras condiciones”, dijo.

Comportamiento de
la roya en Paraguay

A spectos Epidemioldgicos y dificul-
tades en el control quimico en Pa-
raguay fue expuesto por el fitopatslogo
paraguayo, Ing. Wilfrido Morel, quien
durante su disertacion historié sobre la
enfermedad y coment$ que la misma fue
descubierta en el 2001 en Piarapd, Ita-
pua. Siendo el primer reporte de la en-
fermedad en el Continente Americano.
Comenté sobre su evolucién a través
de los anos, las dificultades que se tuvie-
ron en algunas campafas, como fue en la
campafia 2014/2015, cuando fue la peor
epidemia de roya que se tuvo en el pais.
También hablé de la dindmica pobla-
cional de la enfermedad y afirmé que hay
una diversidad genética en la poblacién de
la roya de la soja, lo cual implica un efecto
negativo sobre las herramientas de comba-
te que se tiene sobre la enfermedad, como

Wilfrido Morel,
fitopatdlogo.

la durabilidad de la resistencia genética y
la eficacia de muchos productos quimicos.
Dijo ademds que la dispersién de la
enfermedad en la presente campana es
muy importante, estd apareciendo en eta-
pas mds temprana, comparando al ciclo
anterior, ya que el factor climdtico es fa-
vorable actualmente y tampoco durante
el invierno pasado se produjeron muchas
heladas que pudieran haber facilitado la
eliminacién de la soja guacha en las di-
ferentes regiones de produccién de soja.

Apostar por la diversidad
de estrategias para
manejar la roya

¢¢ Propuesta de Manejo de la Resistencia
de la Roya de la Soja a los fungicidas en

Brasil”, fue el tema desarrollado por Fer-
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nando Gava, profesional investigador de
BASEF, durante el Congreso de Manejo
de Resistencia de Roya de la Soja.

Gava, ademds de mostrar el compor-
tamiento que va teniendo esta enferme-
dad, sugirié las distintas estrategias a la
cual recurrir para lograr un manejo mds
sostenido de la enfermedad.

Resalté la necesidad de hacer siempre
una rotacién de los modos de accién de
los grupos quimicos, respetar los vacios
sanitarios para evitar la presién de selec-
cién muy alta sobre los fungicidas, usar
siempre las mezclas con multisitios, rea-
lizar las siembras en la época adecuada,
trabajar con una buena densidad, apos-
tar por la resistencia genética siempre que
sea posible y traer mds diversidad para
los sistemas. “Mi recomendacion es oprar
por la diversidad, no confiar 100% en los
[fungicidas, no porque no funcionen, pero
si cargamos presion solo sobre las moléculas
podemos perderla. Mi recomendacion es
por una cuestion de sobrevivencia”, resaltd.

El profesional de BASF aclaré que no
estdn previstos lanzamientos de nuevas
moléculas en la brevedad. La prevision
mds correcta para tener nuevas molécu-
las es 2024. “Tenemos 5 arios para traba-
jar con lo que tenemos”, expreso.

Entre las moléculas disponibles ac-
tualmente para el control de la roya men-
cioné al grupo de las carboxamidas, uno
de los més nuevos grupos de moléculas
que, recalcd, hay que preservarlas. Estdn
ademds los triazoles, si bien con eficacia un
poco mds baja, pero que ain ayudan. Se
disponen ademds de las estrobilurinas y las
morfolinas, estas tltimas son un gru- >

Fernando Gava, profesional
investigador de BASF.
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po nuevo con buena eficacia, y todos los
multisitios. Record6 que el control preven-
tivo es extremadamente importante en las
buenas pricticas, porque no permite que
el hongo se multiplique mucho y crea di-
versidad. Con los preventivos se consiguen
mejores resultados en campo y preservar
mucho mé4s las herramientas disponibles.

Propuestas. En cuanto a las propues-
tas para el control, Gava dijo que cada em-
presa tiene sus recomendaciones, pero en
general se indica que se usen las carboxa-
midas en las primeras aplicaciones, porque
son muy importantes. En las aplicaciones
tardfas recomendd la morfolina, los triazo-
les, més las mezclas de multisitios, princi-
palmente en las Gltimas aplicaciones.

Monitoreo de resistencias
y recomendaciones

M onitoreamiento y establecimien-
to de linea base de resistencia a la
roya de soja en Brasil, fue presentado por
Norton Chagas, de Syngenta Brasil, du-
rante el Primer Congreso Internacional
de Resistencia de la Roya de la Soja.

El profesional dio a conocer los re-
sultados logrados en el monitoreo sobre
el comportamiento del hongo en Brasil,
Paraguay y Bolivia. Este trabajo analiza-
do en los laboratorios reconocidos de estos
paises demostrd la evolucion de la resisten-
cia de la roya para dos grupos quimicos,
que serfan las carboxamidas y los triazoles.

Chagas dijo que las carboxamidas tienen
una situacién estable para Paraguay, don-
de no hay cambios de un afio para otro,
pero si hay algunos puntos, donde hay una
variacién de la sensibilidad. “Tenemos que
cuidar esos hongos menos sensibles, a los dife-
rentes grupos quimicos”, dijo.

No obstante dijo que es necesario
cuidar que las carboxamidas, al igual
que los otros grupos quimicos y si bien
hay puntos donde hay hongos menos
sensibles a las carboxamidas, los prome-
dios estdn estables en Paraguay.

También se refirié a la mutacién y
comentd que tanto en Bolivia, como en
Paraguay existe la mutacién, que estd
asociada a la resistencia, aunque no es
una asociacién 100%.

Menciond que en el monitoreo de los
triazoles demostré que tanto el ciproco-
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nazole y protioconazole estdn estables,
pero hay muchos puntos de variacién de
la sensibilidad.

Sugiri6 tener cuidado con eso, por-
que puede haber un cambio de sensibi-
lidad mayor el préximo afo, principal-
mente para el protioconazole, porque
actualmente se lo usa mucho en Para-
guay. “Hay una presion muy grande sobre
esta molécula, por ello es preciso hacer el
manejo correcto. Para evitar que esta mo-
lécula no pierda eficacia, recomendd el uso
del protioconazole con las mezclas”.

Chagas explicé que la aplicacién se-
cuencial de una tdnica molécula hace la
seleccién del hongo en el campo. Sin em-
bargo, cuando se realiza la combinacién de
productos, por ejemplo las carboxamidas,
mds multisitios o carboxamidas mds tria-
zoles se logra el manejo correcto del hon-
go. “Cuando aplicamos un carboxamida
mds multisitio tenemos hongos mds sensibles.
Cuando hacemos las mezclas de las carboxa-
midas mds triazoles también tenemos hongos
mds sensibles. Entonces es importante, cuando
se hace el uso de los productos, hacer la mezcla
correcta, sea con multisitio o triazoles”, dijo.

También explicé que otro factor
relevante es la época de aplicacion. Las
carboxamidas y estrobilurinas son pro-
ductos que deben ser aplicados en forma
preventiva, al inicio de los ciclos de soja
y al inicio del ciclo de la enfermedad.
Las aplicaciones mds tardias deben ser
hechas con triazoles y otras mezclas. Las
caracteristicas de triazoles son de curati-
vos, por eso tenemos que usar productos
en una fase mas final. CA

Norton Chagas,
de Syngenta Brasil.
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n la oportunidad también se

realizé la habilitacién oficial del

centro de atencién de Lonking

Paraguay, ubicado en Aveni-

da Artigas N° 1921, Asuncién. La marca
ofrece una variedad en modelos de maqui-
narias. Los productos de esta empresa se
dividen en cuatro grandes sectores. Los pri-
meros tres pertenecen a la linea amarilla y
de construccidn, y la cuarta es de logistica.
Dentro de la linea amarilla se encuen-
tran las excavadoras, las palas cargadoras,
y las compactadoras. Actualmente, mds
de 200.000 palas cargadoras Lonnking
se encuentran trabajando alrededor del

lle%a
de la mano

Pluscar S.A., a través de su Division Maquinarias, realizo la
presentacion oficial de Lonking en Paraguay el pasado 11 de di-
ciembre. Esta es una compailia china dedicada a la fabricacion
de maquinarias para la construceion vial y civil, como también de
equipos de logistica. La marca llega al pais con una variada gama
de equipos, y se presenta como una alternativa mas en el mercado.

mundo. Existen opciones con capacida-
des de carga desde un metro cibico hasta
seis metros cubicos, y mds de doscientos
modelos disponibles. En el segmento de
excavadoras, existen més de veinte mode-
los que pueden llegar al pais. También se
encuentran mds de cuarenta modelos de
compactadoras a disposicién del merca-
do local. “Paraguay estd en un momento
en el que tiene que crecer. Y en ese contexto
de crecimiento hay mucha infraestructura
que se tiene que desarrollar. Dentro de ese
escenario, Lonking entra como una alterna-
tiva mds a la gama que ya existe, de mane-
ra a estar preparados porque la demanda
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a Paraguay

e Pluscar

de maquinarias sevd muy grande en un
periodo a mediano plazo”, sehal6 Sergio
Veldzquez, gerente general de la Divisién
Magquinarias de Pluscar.
El segmento orientado a las activi-
dades de logisticas estd compuesto por
Sergio Velazquez, gerente de la
Division Maquinarias de Pluscar.
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260 versiones de montacargas. La gama
cuenta con opciones eléctricas, a gas, y
a combustién diésel, con capacidades de
mover desde 2 toneladas hasta 24 tone-
ladas. “Si sumamos todos los productos, de
todas las gamas, Lonking ofrece a Para-
guay mds de seiscientas diferentes versiones
y productos en estos cuatro segmentos’.

Veldzquez record$ la trayectoria del
Grupo Automotor, lo que garantiza el
respaldo a los usuarios de Lonking con
la provisién de repuestos y servicios para
los diferentes equipos. Comenté que los
técnicos de posventa de la marca se en-
cuentran altamente capacitados, e incluso
viajaron a China para participar de en-
trenamientos y obtener las certificaciones
correspondientes. Cuentan ademds con
seis camionetas, que estdn preparadas
para llegar a cualquier punto del pais y
solucionar los inconvenientes en el lugar.

En lo referente a repuestos, Veldzquez
sefialé que tienen un equipo con bastan-
te experiencia y disponen de una infraes-
tructura montada para cubrir la demanda
de piezas, tanto de mantenimiento como

e Lubricantes
adame Lync Sta. Margarita’

595 21) 673 395 - 684 004

1ail: ventas@cgs.com.py

A

para posibles reparaciones. “Lonking Para-
guay involucra a unas 25 personas. Tenemos
un equipo bastante amplio para dar respues-
ta a cualquier situacién. El Grupo Automo-
tor es muy serio en el aspecto de servicios y re-
puestos, y no vendrd a improvisar”, afirmd.

La Divisién
Maquinarias de Pluscar apuesta por la
llegada de Lonking a Paraguay. Durante
el lanzamiento destacaron que se trata de
una marca global, que estd presente en mds
de 60 paises. La compaiifa fue fundada en
el afio 1993, en Longyan, y actualmente
se encuentra clasificada entre los cincuenta
mayores fabricantes de maquinaria pesada
y de logistica a nivel mundial. Su politica
es apoyarse en personas talentosas, fortale-
cer la gobernacién, garantizar la calidad,
afamar la marca, lograr la confianza en
todo el mundo y ser una empresa fuerte.
La marca logré procesos rdpidos y
sostenibles desde su fundacién. La pala

cargadora Lonking es lider mundial en
calidad y produccién. Lonking desarro-
116 la transmisién mecénica y componen-
tes hidrdulicos, ademds de otras piezas
principales. También construyé bases de
produccién amplia y modernizada para
la fabricacién de componentes fundidos
y forjados de precisién. El desarrollo de
la vdlvula de bomba hidrdulica de alta
gama que realizd, cambid la situacién de
dependencia de China de la importacién
de estos componentes.

Lonking tiene 19 filiales propias en
Fujian, Shanghdi, Jingxi y Henan. Cuen-
ta con los equipos con tecnologia de
punta. Todos los procesos de fabricacién
siguen las instrucciones de operacién
para el perfeccionamiento de la admi-
nistracién. También tiene sistemas de
gestion de calidad para la identificacién
de los esténdares ISO 9001:2000 ¢ ISO
9001:2008, y del estdndar de nacional de
uso militar GJB9001-2001A. CA
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| AGRODINAMIGA ROME |

Del martes 27 al viernes 30 de noviembre se realizo la 24* edicion de la Agrodina-
mica, en su tradicional sede y chacra experimental de la organizacion. Se destaco
la satisfaccion de concretar otro ano este emprendimiento de manera exitosa y
con niimeros en alza, pese a las condiciones climaticas. También se resalto la pre-
sencia del Ejecutivo y de referentes del Legislativo, lo que se tomo como una sefal
de apoyo al sector productivo. El evento cuenta con el soporte de la Cooperativa
Colonias Unidas y que logro cerrar de manera positiva y con proyeccion optimista
para festejar las Bodas del Plata en el 2019, segtn los referentes de la muestra.
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onsiderada como una de las

mayores y tradicionales, esta

muestra agrotecnoldgica cerrd

su edicién 24° con la satisfac-

cién de la organizacién, sobre todo por-
que sirvié como una antesala a lo que
se vendrd en el 2019: las Bodas de Plata
del evento, para lo cual, apenas conclu-
y6 esta version, ya se empezé a disefiar y
estructurar la siguiente. Mientras, la eva-
luacién la Agrodindmica 2018 por parte
de propios y extranos fue positiva, pues
se superaron plusmarcas, hubo mayor
participacion, se introdujeron novedades
y se apunta a ampliarla para nuevos desa-
fios. Todo ello, también con la puesta a
prueba, una vez mds, de las instalaciones
frente a condiciones climdticas adversas
como los dias lluviosos que se registraron.
Para Orlando Gallas, coordinador de
Agrodindmica, “este ario se batid récord en
lo que es la participacion de las empresas
que apoyan este emprendimiento. Ademds,
con un costo gratuito para los visitantes,
permitié una mayor afluencia de piblico.
Son puntos importantes, pues si bien los que

Orlando Gallas, coordinador
P de la Agrodinamica.

L SE ST

hacen posible esta demostracion son la Coo-
perativa Colonias Unidas y los expositores
participantes que apoyan el evento, quienes
dan el brillo final son los visitantes”, refirid.

Indic6 que en esta edicién estuvieron
mds de 220 empresas, con un aumento del
18% en participacion, ya sea en empresas
agricolas nuevas como en las estdticas, que
serfan maquinarias y otros rubros. Se ob-

servaron varias novedades. “Hubo mucho
énfasis de nuevos materiales, sean maices,
soja. Mucho enfoque en nutricion. También
dependiendo de las condiciones del clima se
realizaron las jornadas a campo, como por
ejemplo la del cultivo de yerba mate, que en
los viltimos afios estd con muy buena renta-

Pulvipar.

bilidad para pequerios y medianos producto-
res. Es un énfasis que le dimos, con profesio-
nales locales y del exterior quienes estuvieron
a disposicion de los visitantes”, sefiald.
También se aproveché el salén audi-
torio para realizar foros y orientaciones.
Asi, se desarrollaron el VI Seminario de
Agronegocios, el IV Seminario Internacio-
nal de Agricultura de Precisién y las jor-
nadas de Agricultura y medioambiente y
de Produccién pecuaria. Con lo que cada
dfa hubo un ¢je transversal en las charlas y
disertaciones. “Estuvieron profesionales na-
cionales e internacionales. También dimos
mucho énfasis en la horticultura. Vemos que
la tierra da, que podemos producir, pero ™
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a veces por no conocer las técnicas ni las con-
diciones, incurrimos en gastos innecesarios,
habiendo dreas suficientes. Estuvo orienta-
do principalmente a pequerios y medianos
productores. Para la gran escala en la parte
agricola y las innovaciones en maquinarias,
que dia a dia avanzan y mucho, también es-
tuvieron las novedades tecnoldgicas”, refirié.

Crecimiento continuo y me-
joras. La organizacién igualmente
introdujo varias mejoras al predio y a
las instalaciones para ofrecer mds co-
modidades a visitantes y expositores.
Entre las inversiones se pudo observar
la ampliacién de un 4rea grande de em-
pedrado en una de las calles principales
para la circulacién de la gente. También
hacia el Acceso N° 2 se mejoré en sani-
tarios y recreacién. En tanto, Eduardo
Dietze, uno de los asesores del evento,
indicé que la organizacién debe atender
la demanda creciente de expositores y
publico, por lo que en forma permanen-
te deben ofrecer un predio capaz de dar
respuesta a las necesidades.

Eduardo Dietze,
asesor del evento.

Agrinsur.

Record6 que la feria agrotecnoldgica

mantiene una media del 10% en cuanto
a nimero de expositores e incorporacion
de parcelas. “Cada asio ese crecimiento es
importante y genera nuevos desafios, sea en
calles, accesos, provision de servicios como la
energia eléctrica, que este anio se hizo una re-
novacién de la energia eléctrica. Ademds, la
cooperativa compré un drea nueva, unas 10
hectdreas mds que se suman al evento”, agre-
g6. Explic6 que dentro de la organizacién
estd el coordinador general de la muestra
y que las gerencias de dreas, como la suya,
apoyan en calidad de asesorfas, pues tie-
nen un actuar més transversal.

Ganaderia fortalecida. En tanto,
dentro de las mejoras, en la presente edi-
cién igualmente se observé la nueva insta-
lacién en el sector pecuario, con el galpén
destinado a los ovinos, desprendiéndose
del “Ganado menor” por el crecimiento

en expositores y ejemplares. En “Ganado

Tracto Agro Vial.
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menor” se mantuvieron ejemplares por-
cinos, conejos, aves y otros. En pabello-
nes se tuvieron ademds “Ganado bovino
de carne”y “Ganado bovino de leche”. Al
respecto, Emilce Florentin, referente >

Emilce Florentin, referente del
programa lechero de la cooperativa.
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del programa lechero de la cooperativa y
responsable del sector en la muestra, in-
dicé que también de cara a los 25 anos
de Agrodindmica, hubo buena participa-
cién de ejemplares, principalmente de las
razas Holando y Jersey, que una vez mds
tuvieron su competencia y que conté con
el apoyo de la Asociacién de Productores
de Leche y Criadores de Razas Lecheras
(Aprole) para desarrollar el juzgamiento.

En la mesa principal, durante la com-
petencia ganadera estuvieron autoridades
de la cooperativa anfitriona, del directo-
rio de la Agrodindmica, encabezado por
su presidente, Nelson Tucholke; de la
Aprole, con su presidenta Maria Inés Ber-
kemeyer, y del dmbito lechero del Vicemi-
nisterio de Ganaderfa, entre otras. En la
ocasién Tucholke felicité a los producto-
res por presentar animales y permitir un
acercamiento de su trabajo a los visitan-
tes a la muestra. Ademds de instar a se-
guir desarrollando la actividad. También,
como novedad en el dmbito lechero en
esta edici6n se realizaron demostraciones
de rutina de ordefo, con vacas producto-
ras, lo que fue resaltado por los visitantes,
quienes acudieron a observar la practica.
La intencién es impulsar este atractivo
para entusiasmar a mds productores para
la edicién de los 25 afios. Finalmente se
distinguieron a varios productores desta-
cados en el afio, asi como se aprovechd
para realizar jornadas de capacitacion con
parcelas de hibridos para ensilajes, con
materiales Pionner, de Agrotec.

Por el lado de la ganaderia de carne,
se observaron ejemplares de diferentes
razas, en donde hubo una tendencia a
animales con caracteristicas de Brangus.
En ese sentido, Eitel Simon, empresario
ganadero y directivo de la firma Nordeste
S.A., resaltd el potencial que todavia tie-

ne por desarrollar la pecuaria en la zona,

Eitel Simon,
empresario ganadero.

VETERinAR:

una de las mds importantes graneleras del

pais, lo que igualmente representa una
gran oportunidad para dar valor agrega-
do al transformar la materia prima vege-
tal en proteina animal. Dijo que colabora
con Agrodindmica en la organizacién de
remates y que en las dltimas ediciones
hubo buenos resultados que alientan a
seguir. También comentd el canal abierto
para otras especies como la ovina, por un
creciente interés en este rubro.

Gallas anadié igualmente que ante el
entusiasmo de la ovinocultura, se decidié
realizar la inversién en el galp6n destina-
do a esta especie. “Es un sector importante
para el futuro. Hablamos de mucha expor-
tacidn de carne vacuna, lo que hace que se
busquen otras alternativas para pequerios
y medianos productores. Por eso se decidié
en invertir y ampliar en ese local. También
el galpon de ganado menor con muchos
atractivos, mds la parte de demostracion de
ejemplares vacunos”, dijo.

Inauguracion y sector publi-
CO. La participacién de autoridades del
Ejecutivo y Legislativo en el acto inaugu-

ral, el martes 27, igualmente fue tomada

T

Rieder & Cia.
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por la organizacién como un guifio de
apoyo al sector. Por la comisién organiza-
dora, Tucholke compartié datos de lo que
representa la produccién agricola en Ita-
pua y en Paraguay. También abordé sobre
la importancia de contar con diversidad
de rubros, pero invitd a las autoridades a
brindar el apoyo para seguir trabajando.
Por ello fue bien recibido por los presen-
tes el discurso/mensaje que dejé el presi-
dente Mario Abdo Benitez, quien entre
otros aspectos abordé sobre la austeridad y
transparencia en el gasto ptblico, ademds
de indicar que no habrd mds presién tribu-
taria sobre productos en estado natural, en
especial aquellos que se exportan. De igual
forma, solicité a los productores a no dejar
de invertir en el pais. Entre los puntos altos
de la coyuntura sostuvo que el pais pasa
por una estabilidad macroeconémica, con
crecimiento sin interrupciones por mds de
una década, por lo que dejé entrever que
brindard condiciones para mantener com-
petitivo al pais durante su mandato.
Anfadié que se debe cuidar la democra-
cia, porque sin ella, sin dar soluciones o res-
puestas a las necesidades, estard facilitando
la aparicién de otros sectores y proyectos
que podrian amenazar el modelo de progre-
so hacia donde se desea avanzar. Reconocié
que es dificil dar soluciones a problemas
que llevan afos, recordando que completd
100 dias de gestion al frente de la Presiden-
cia de la Repuiblica y exhortd a la gente a ser
protagonista en la defensa de la democracia,
para evitar que el proceso de consolidacién
democritica no se detenga. En tanto, el pre-
sidente de la Cooperativa Colonias Unidas,
Agustin Konrad, dijo que la muestra es un
paquete de tecnologfa de punta que se rega-
la a la sociedad. Un presente que se nutre y
difunde acontecimientos e innovaciones de
manera anual para los visitantes en general
y los productores en particular. “En la 1>
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Momentos de la inauguracion.

Agrodindmica uno puede venir a aprender,
a disfrutar y llevar ese conocimiento a im-
plementar en sus fincas para que tenga ren-
tabilidad en nuestra produccion, eso es lo que
hacemos y vamos a seguir haciendo”, refirid el
veterano dirigente.

También recalcé que lo observado en
la muestra nada tiene que envidiar a otras
propuestas y plataformas tecnoldgicas de
la regién e incluso mds internacionales.
Otras voces se sumaron al pedido de no
gravar las exportaciones de productos en
estado natural, porque afectarfa la com-
petitividad del sector. Por lo que con las
palabras del Ejecutivo, esto se tranquili-
z6 mds al auditorio. Para la organizacién
este tipo de mensaje lleg6 en el momento
acertado. “Que el estamento que toma de-
cisiones en legislacion y aplicacion de esas
leyes del sector piiblico se haga presente en el
evento es una sefial clara que hay un inte-
rés, un despertar y una creencia que el sec-
tor todavia puede dar mucho en cuanto a
generacion de empleos, riquezas, bienestar;
de forma responsable con la sociedad y el
ambiente”, manifestd al respecto Dietze.

“En esta edicion hubo muchas visitas
del sector piiblico, del sector politico, de las
dependencias estatales vinculadas a la pro-
duccidn. Recibimos a varios parlamentarios
que se hicieron presente, que se tomaron el
tiempo. Eso satisfizo porque buscamos mos-

CW Trading.

trar las tendencias, qué hay de novedades con
respecto a las tecnologias y hacia dénde va el
sector”, dijo el asesor y agregd que en esta
edicién hubo una presencia més significa-
tiva del sector pablico. “Hubo municipios
que patrocinaron la presencia de comités de
agricultores para mostrar el potencial que
tiene la region en cuanto a produccion de
agricultura familiar. También se sumaron
instituciones del Estado, para la transferen-
cia de tecnologia, las investigaciones”, reveld.

Hacia el particular festejo. La
edicién 2018 cerré con nimeros en alza,
mds de 35 mil visitantes y una infraes-
tructura que se puso a prueba pensando
en lo que se viene, coincidieron Gallas y
Dietze. Es que el préximo ano serdn las
Bodas de Plata de la muestra y, para mu-
chos, este afio se trabajé como si fuera un
gran ensayo de cara a lo que se viene. De
hecho, ya existe fecha para la préxima cita.
“Lanzamos como dias de la feria del 3 al 6
de diciembre. Hicimos correr un poco mis
para entrar en la primera semana de di-
ciembre. Eso ya estd agendado, marcado y
como se trata de una fecha especial, de los 25
anos, instamos a hacer un esfuerzo especial
para preparar los stands y tratar de ofrecer lo
mejor por parte de los expositores. También
como organizacion asumimos el compromiso
para mis mejoras y comodidad”, aseguré.

Censu.
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Dijo que la muestra sigue expandién-
dose y que lo que antes terminaba en el
sector ganadero hoy se ven parcelas que
pasan esos limites. Por eso la decisién de
ampliar el predio, que todavia tiene un
potencial de expansién. En esta misma li-
nea, Gallas sostuvo: “Estamos con muchos
proyectos para el proximo ano por nuestros
25 anos, van a haber muchas inversiones y
novedades para la siguiente edicion. Vamos
a estar con todo para recibir a un piblico
importante”, anticip6. También se mostré
satisfecho por lo expresado por el Ejecu-
tivo. “Después de mucho tiempo, contamos
con la presencia del Presidente, en un acto
inaugural. Compartié unas palabras antes
que discursos con un tono muy alentador
para el sector productivo y dejarnos a los
productores conformes al escuchar eso. Es-
tamos contentos”. También se observaron
delegaciones de productores procedentes
de varios puntos, pues la organizacién
igualmente puso a disposicion de grupos
el traslado hasta el predio. “Hay muchos
desafios para la siguiente edicidn, se puso a
pruceba la infraestructura, muchas mejoras,
una parte vamos a hacer. Apenas cerramos,
ya realizamos una evaluacion del evento,
hablando con expositores y con quienes
apoyan para futuras ediciones. Tenemos un
compromiso con toda la gente que visita el
local”, finalizé Dietze. 12
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BASF con sus ultimas novedades en Agrodinamica

ASF  participé en Agrodindmica

2018 con un imponente stand don-
de realiz6 la demostracién de sus produc-
tos en plots. La feria también fue propicia
para realizar el lanzamiento de Convey’,
el nuevo herbicida que la compania ale-
mana incorpora a nuestro mercado.

La empresa destacé ademds su fun-
gicida recientemente lanzado, Versatilis,
un producto indicado para el manejo de
roya de la soja y otras enfermedades. El
Ing. Agr. Federico Martinez, coordina-
dor de desarrollo técnico de BASF, ma-
nifestd que la compafifa presentd este
innovador producto para responder a los
desafios que enfrentan los productores y
potenciar el manejo integrado de enfer-
medades. También presenté Credenz, la
marca de la semilla de soja recientemente
adquirida por BASF.

Destac6 que por primera vez BASF
se presenté como tal en Agrodindmi-
ca, como muestra de la apuesta de la
companfa por Paraguay. “BASF apuesta
mucho al pais, ve que hay un potencial de
crecimiento y siendo una empresa de in-
novacién ofrece nuevas soluciones para los
productores, que son herramientas para los
diferentes tipos cultivos”, dijo.

Mencioné que este afo BASF logré
conseguir cinco registros que le permitié
presentar al mercado nuevos fungicidas,
herbicidas e inoculantes. En adelante es-
tdn previstos otros, en la medida que se
logren los registros.

Convey®, el nuevo herbicida
de BASF. Durante la tarde del 28 de
noviembre, BASF realizé el lanzamiento
Convey, el herbicida posemergente para
maiz y cafia de aziicar.

Ecop.

El Ing. Agr. Aimar Pena, Gerente
de cultivo de maiz para la regién, ex-
plicé que Convey es un inhibidor de
carotenos a base de Topramezone, un
innovador ingrediente activo de BASF
que representa una nueva herramienta
para el control de malezas en posemer-
gencia, porque es selectivo con todos
los tipos de maiz y ofrece la posibili-
dad de rotar activos y prevenir resis-
tencia de malezas.

Ocean Quality.
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Reiteré la alta eficacia en el control
posemergente de malezas y su alta se-
lectividad, con lo cual evita la fitotoxi-
cidad. “Es un modo de accién que no
tienen detectadas resistencias a nivel de
América Latina. Estd posicionado solo
para cultivo de maiz. En otros paises
como Argentina y Bolivia tiene registro
para cana de aziicar’.

“Es un producto lider en la region y
tenemos mucha expectativa de uso para el
pais. Estamos prepardndonos hace muchos
arnos para lanzar un herbicida por afio, por
pais. Es una apuesta muy fuerte que tiene
BASF como empresa de investigacion y de-
sarrollo”.

Comenté que el lanzamiento de una
molécula lleva 10 afios de investigacion

y cada molécula demanda unos 250 mi-
llones de euros. “BASF es una empresa de
investigacion y desarrollo que invierte casi
2.000 millones de Euros por dia”. li»

=
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Agrofértil con innovaciones para los cultivos

grofértil como aliado de la Coope-

rativa Colonias Unidas se hizo pre-
sente como todos los afios en Agrodini-
mica con sus variadas propuestas para los
cultivos agricolas y las recomendaciones
para la temporada.

Ricardo Trautmann, Jefe del Depar-
tamento de Nutricién Vegetal de Agro-
fértil, destac6 al K-bor, un fertilizante a
base de potasio y boro. “Con la aplica-
cidn de este producto, nosotros suplimos la
necesidad del cultivo de soja, con potasio y
también con boro”, dijo.

Recomendé la aplicacién de este nu-
triente entre 10 y 20 dias después de la
siembra. “Es necesario que el boro llegue
al desarrollo del sistema radicular de la
planta, y cuando mds temprano mejor. La
otra opcion es aplicar en simultdneo en la
siembra de la soja 0 maiz”, dijo.

Otros productos destacados en esta
linea son el Solubor y Granubor. El pri-
mero es la fuente de boro recomendado
para la utilizacién en desecacién en cul-
tivo de soja y el Granubor es un fertili-
zante granulado a base de tetraborato de
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sodio, que se utiliza en mezcla con otro
fertilizante o se aplica solo al voleo.

Recomendé ademds la aplicacién del
Algabio, un producto que ayudard a la
planta a superar al estrés que le produjo
las excesivas lluvias.

Asimismo, propuso el K-Plus que
se posiciona para la aplicacién en la

Rica;'do Trautmann, Jefe
del Departamento de
Nutricion Vegetal.

s o

etapa R3 y R5 de la soja, que es el lle-

nado de granos.

Programa de fungicidas. Otro
de los puntos destacados por Agrofértil
durante la Agrodindmica fue su programa
de fungicidas. Fabiano de Jests, jefe del
departamento de desarrollo de Agrofértil,
destac los nuevos fungicidas lanzados
en el mercado este ano. Informé sobre la
garantfa que ofrece el programa de fun-
gicidas de Agrofértil, porque el mismo
comprende un portafolio bastante grande
de fungicidas, con lo cual se puede rotar
ingredientes activos y grupos quimicos.

Menciond que Agrofértil desde este
afo estd trabajando con el grupo quimi-
co de las carboxamidas, y estd incorpo-
rada dentro del programa de fungicidas.

Fabiano enfatizd sobre la necesi-
dad del uso de protectores o fungicidas
multisitios. “Sabemos de la presion de la
enfermedad, por eso vemos la importancia
de trabajar con los fungicidas multisitios”,
dijo. Mencioné que Agrofértil tiene dos
productos multisitios. El mancozeb que
estd presente en el Notable y clorotalonil
presente en el Benefit.

Destacé que la gran novedad de
Agrofértil este afo, es la mezcla doble,
ya incorporada, que adicionada al man-
cozeb, es una mezcla triple lista para
uso. Se trata de Veloz Ultra, que con-
tiene picoxystrobin, prothioconazole y
mancozeb y el Cardinal Plus. Estos pro-
ductos se presentan en envases mds prac-
ticos y responden a toda la necesidad del
productor, ya que tienen un control ex-
celente sobre las enfermedades de la soja.

Fabiano recomend$ a los producto-
res realizar la aplicacién en un intervalo
de 15 dfas, no pasar este periodo y tam-
bién considerar que en todas las aplica-
ciones deben tener fungicida protector.
“Estamos muy segquros que nuestro progra-
ma estd muy bien equilibrado en condi-
cidn, para que el productor tenga un éxito
final en la cosecha’.

En otro momento destacé al Her-
bicida Climber, un lanzamiento para el
control de malezas hojas anchas y hojas
finas, ideal para el control de la Coniza,
en la poscosecha de maiz. li»
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Agrosystem con diversas propuestas y visita especial

L a empresa Agrosystem estuvo pre-
sente en Agrodindmica 2018 con sus
propuestas ya conocidas, como las tecno-
logfas para agricultura de precisién y los
fertilizantes de Yara. La muestra también
fue propicia para recibir la visita de su
aliado de la industria argentina Abelardo
Cufha, a través de su director, Edgardo
Cufha, quien aproveché la oportunidad
para hablar de los tltimos lanzamientos
en tecnologfa para agricultura de preci-
sién y las tendencias en este segmento.

Recordé entre las dltimas innova-
ciones de Agrotax la Plataforma Integral
FGS que fue lanzada a principios de este
afio. Comenté que esta plataforma pue-
de juntar todos los periféricos de un pi-
loto automdtico, un sistema de dosis va-
riable, o un corte de seccién en siembra o
pulverizacién.

Mencioné que se la viene utilizando
mucho para el cultivo de maiz, donde
permite un ahorro de entre 8% y 10%
en el corte de seccién. Esto es modular la
sembradora en tres, cuatro y cinco surcos
individuales o parciales. No solo el aho-
rro del maiz, sino también el ahorro de
fertilizante, que es la forma m4s ficil de
amortizar un equipo.

La plataforma es integral, es un equi-
po de alta robustez en la capacidad de
memoria. Dijo que por ¢jemplo permite
hacer dosis variable de 100.000 ambien-
tes y puede tener una prescripciéon de
4.000 hectdreas. “Nos permite una ampli-
tud en el trabajo y un crecimiento. Ademds
para el productor es tener una inversion a lo
largo del tiempo, ya que con una sola conso-
la puede seguir comprando elementos en su

mdquina y puede continuar ampliando la
tecnoldgicamente. También puede sacar esa
consola, llevarla a otro tractor y tener otra
aplicacion”, explicé.

En otro momento se refirié en que

junto a su representante estdn trabajando
mucho en hacer més eficiente al produc-
tor, para que pueda amortizar a lo largo
del tiempo su inversién y le sea rentable.

Una de las caracteristicas de Agrosys-
tem es estar muy cerca del productor,
acompafiarlo en la toma de decisiones de
la inversién, por lo menos darle la reco-
mendacién de que es lo bueno y que es lo
malo, que es lo recomendable para su ex-
tensién y sobre todo el servicio técnico.
“Estar muy encima del servicio técnico ha
llevado a Agrosystem a seguir sosteniéndose
a lo largo del tiempo”, dijo.

Con respecto a Raven de Estados

Unidos, comenté que lanz el afio pasado
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una plataforma denominada Plataformas
Virtuales. Son consolas que permiten re-
cibir periféricos, equipamientos de otras
maquinas bajo las normas ISO canvas.

Para el futuro. En cuanto a las ten-
dencias para el futuro, Cufha dijo que su
empresa estd muy abocada a la siembra y
fertilizacién. Para la siembra estimé que
estd proyectado el dosificador del sem-
brador eléctrico, donde la sembradora
va a ser toda eléctrica. “Por ahora se estdn
desarrollando los controladores de esos sis-
temas de dosificacion y ese es el camino a la
siembra”, dijo.

En cuanto a la pulverizacién dijo
que la tendencia en pulverizacién es mds
capacitacién por lo menos para el Cono
Sur. “Hay buenas herramientas, hay que
saber usarlas”, resaltd. li»

Funcionarios de Agrosystem junto
al diretivo de Abelardo Cuffia.
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Bayer presente con capacitacion y buenos defensivos

ayer participé en la Agrodindmica
2018 en un imponente stand donde
expuso buenos defensivos y ofrecié una
charla, de la mano de la Dra. Jurema
Rattes, profesora e investigadora de la
Universidad de Rio Verde de Goias sobre

manejo de chinches con Solomon.

Durante la charla desarrollada el jue-
ves 29 de noviembre, la Dra. Jurema Ra-
ttes, resalt la importancia del monitoreo
para el éxito en el control de chinches,
ya que esta plaga tiene diferentes dindmi-
cas, cuando ninfa y cuando adulto.

Comenté que los insectos adultos,
durante la mafiana se ubican en la parte
superior de la planta de la soja y durante
la tarde, cuando se torna mds caliente el
dia se colocan en la parte baja de la plan-
ta de soja.

Sin embargo, dijo que las ninfas no
tienen ese movimiento, ellas permanecen
siempre préximas a las vainas, por lo tan-
to es la fase mds dafina de los chinches.
“En esta fase el productor no mira, normal-
mente solo observa a los adultos, cuando es
mds ficil ser controlados con los insectici-
das”, dijo.

Otra preocupacién es que se tiene un
intervalo de aplicacién muy grande, lo
cual permite que la poblacién del chin-
che aumente mucho.

La investigadora también destacé la
importancia de realizar el control cuan-
do la soja ya estd amarilla, préxima a la
cosecha, porque alli hay una poblacién
de chinche y si no se hace el control en
ese momento, esos chinches van a migrar
para soja mds temprana y va a quedar
dentro de la propiedad. Ademds causan

dafio en esa etapa, por lo que para el con-
trol en esta fase recomends la aplicacién
de un insecticida de choque.

La disertante enfatizd que para el éxi-
to en el manejo de chinche en el cultivo
de la soja el monitoreo y una buena apli-
cacién es fundamental.

Recomendacion. Para el control
solamente de adultos la sugerencia es rea-
lizar una aplicacién con insecticidas de
choque, que serfan piretroides y acefato.
Posteriormente con la presencia de hue-
vo, ninfas y adultos, es necesario recurrir
a las mezclas.

Comenté que no existen insecticidas
que brinden mds de 10 dias de protec-
cién, por lo tanto recomendé después de
este tiempo realizar la segunda aplica-
cién con mezclas. “No existe un calenda-
rio de control, es preciso tener chinche en el
cultivo para arrancar aplicacion. Para eso
se debe monitorear la finca con pano de ba-
tida, que es un pafio que las empresas tie-
nen disponible, cuando hay un chinche por
metro es el momento de hacer aplicacion y
tiene efecto desde el inicio de emergencia de
flores y vainas hasta la fase final”, explicé.

Perjuicio. Manifest6 que si se hace el
monitoreo y la aplicacién oportunos, el
productor puede lograr evitar dafios en
los granos y va a ganar 320 kilogramos
mds por hectdrea que cuando hace solo
su aplicacién azar.

Beneficios de Solomon. Duran-
te la charla, la doctora Rattes destacé la
eficiencia del insecticida Solomon para el
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Ivis Britez presento las propuesta
para manejo de enfermedades.

E

control de chinche, ya que este producto
tiene una formulacién muy interesan-
te que serfa el aceite, el cual le permite
permanecer mds tiempo en el cultivo. Es
un nuevo insecticida con activos no tan
nuevos, pero la innovada formulacién y
concentracién lo posiciona como un in-
secticida muy interesante en el manejo
de las plagas, principalmente para la po-
blacién de chinches ninfas en soja.

El Solomon posee la novedosa for-
mulacién O-TEQ, una tecnologia de-
sarrollada y patentada por Bayer para
mejorar la efectividad biolégica de los
ingredientes activos sistémicos. Este pro-
ducto ofrece un mejor control efectivo
de chinches, orugas, trips y picudos que
afectan la soja.

Manejo de enfermedades. En
otro momento el Ing. Agr. Elvis Fa-
bidn Britez Nufez, asesor de Negocios
de Bayer para la Cooperativa Colonias
Unidas, informé que durante la feria
también dieron mucho énfasis al manejo
de enfermedades, por las condiciones cli-
mdticas favorables para la proliferacién
de hongos, principalmente la roya.

Para el manejo de esta enfermedad
la propuesta de Bayer es el Cripton, cuya
aplicacién es recomendada para los pri-
meros controles, cuando las hileras del
cultivo estén semicerradas, de tal mane-
ra a que la Gltima gota pueda entrar en
contacto con las hojas bien bajeras. La
segunda aplicacién es recomendada para
el nuevo Cripton X-pro, que es Cripton
mids la carboxamida, que debe realizar-
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Jurema Rattes durante la charla sobre
manejo de chinches con Solomon. .

se de 15 a 18 dias después de la primera
aplicacién. Para la dltima aplicacién re-
comendé Sphere Max. Este es un fungi-
cida muy usado y sigue dando respuestas
favorables.

Uso seguro de defensivos. Du-
rante la Agrodindmica, Bayer también
difundié informaciones para el manejo
y uso seguro de los productos fitosanita-
rios, y la correcta deposicion de los enva-
ses vacios. El objetivo es concienciar al

productor a través de la Cdmara de Fito-
sanitarios y Fertilizantes (CAFYF) para

que el productor consiga una correcta
disposicién de los productos.

Rizobacter con
amplia propuesta
en Agrodinamica

L a empresa Rizobacter participé por
primera vez en Agrodindmica con
stand propio. Eduardo Cicerone, gerente
comercial de Rizobacter del Paraguay, ma-
nifesté que siempre estuvieron presentes en
este evento a través de sus distribuidores.
Esta vez la firma decidié participar en for-
ma directa debido al crecimiento del nego-
cio, pero siempre dando apoyo a sus aliados.
Rizobacter en Paraguay cuenta con
un canal de distribucién por zona. Ade-
mds tiene aparcerias y acuerdos con varias
compafias multinacionales como Dow y
Syngenta, con quienes realiza intercam-
bio de producto y desarrolla proyectos.

Programa gota protegida. Tam-
bién aprovechd la oportunidad para di-

fundir el Programa Gota Protegida. Este
programa estd en funcionamiento a ni-
vel regional. Nacié en Argentina, donde
Rizobacter estructuré una plataforma
junto con empresas del sector. “No solo
participan los vendedores de quimicas,
sino también instituciones como el INTA,
CREA y también asesores privados, donde
se busca dar una solucion al problema de
las aplicaciones”, dijo.

Mencioné que aqui en Paraguay es-
tdn trabajando con el Programa de Gota
Protegida desde el afio pasado. Durante
la dltima semana de noviembre realizaron
cuatro jornadas en diferentes departamen-
tos, como ser Canindeyt, Alto Parand y
con productores de Yerba Mate en Itapda.

Innovaciones. Mencion6 que en la
linea de adyuvantes, Rizobacter ofrece
varias opciones, entre los que destacé
un producto Premium, un metilado de
lecitina de soja, que tiene 70% de aceite
metilado, mds 30% de silicona estabili-
zada la mezcla en un mismo envase. Este

producto permite bajar mucho la dosis,
corregir la deriva y trabajar en baja eva-
sién o bajo volumen. Hace posible gastar
menos agua, menos tiempo y ser mucho
mis eficiente en la aplicacién.

Informé que actualmente estd en
proceso de registro el Integrum, que es
un producto que Rizobacter desarrolld
con el Dow Quimica. Es un graminicida
especifico, que ya trabaja con microe-
mulsién. “Eso significa que la pulveriza-
dora puede estar parada 48, 72 0 96 horas
y el producto sigue emulsionando la mezcla
dentro del tanque”, dijo.

Inoculantes. En lo referente a ino-
culante mencioné al Rizolig Top, con
sustancias osmoprotectoras en su com-
posicién que le permite mejorar el estado
fisiolégico de las bacterias y aumentar
la concentracién y supervivencia de las
mismas sobre la semilla.

Mencioné que estdn también regis-
trando en Paraguay el Rizoliq Dakar. El
mismo brinda una respuesta sustentable
y adaptativa en ambientes de alto estrés
abiético, ya sea por cambios climdticos o
zonas con caractetisticas de suelos con de-
ficiencia hidrica y altas temperaturas. >

Eduardo Cicerone,

gerente comercial de
Rizobacter del Paraguay.
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Somax Agro diversifica e innova sus propuestas

omax Agro estuvo presente en Agra-

dindmica con diversificada e inno-
vadas propuestas, en genética de maiz y
defensivos agricolas.

César Melgarejo, gestor de Ventas
de la empresa Somax Agro, destacd
entre novedades los biolégicos. Son in-
secticidas y fungicidas conocidos como
Bauveria, trichoderma y metarhizium.
Mencioné que la Bauveria se llama Bo-

veril y la trichoderma trichodermin.
“En este segmento somos distribuidores de
Koppert, una empresa de origen holande-
sa”, explicé.

También en la linea de maices Nord
presenté novedades con tres hibridos
nuevos y en el marco de la alianza con
Corteva Agriscence las tecnologias para
la proteccién de cultivos como el fungici-
da Viovan, orientada al control de la roya

asidtica en parcelas de soja. Para el con-
trol de malezas dificiles como la Coniza,
la propuesta fue el herbicida Texaro.

Forma ademds parte de su oferta la
linea de nutricién ProMax, que ofrece
promotores de crecimiento, cobalto y
molibdeno. De esta forma, permite un
mejor arranque al cultivo, lo que au-
menta el nimero de vainas y disminuye
el aborto.

Segunda presencia de Tafirel llego con novedades

E n su segunda participacién en la
tradicional muestra agrotecnoldgica
de Itapta, la firma Tafirel ofrecié nove-
dades de sus soluciones, principalmente
en el rubro de herbicidas, y compartié
con clientes, amigos y publico en gene-

ral. Francisco Britez asesor técnico y co-
mercial de la empresa, recordé que desde
hace cinco afios Tafirel acompafa a la
Cooperativa Colonias Unidas Ltda. y
que esto permiti6 forjar una relacién que
cada vez mds se fortalece. “En este segundo
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ano en la Agrodindmica estamos presentan-
do nuestra cartera de productos disponibles
para el productor”, sostuvo. En ese senti-
do, resalté el Zinex, un nuevo herbicida
que amplia las posibilidades de rotacién
de modos de accién. Ofrece un excelente
control residual en presiembra de sojay se
ubica en la linea de herbicidas pre-emer-
gentes. Su activo Flumioxazin, permite
un control de hoja ancha y fina. Por lo
que se sugiere para barbechos, controlan-
do gramineas y latifoliadas. Su accién in-
cluye su absorcion por las radiculas de las
malezas, inhibe la enzima PPO, interfiere
la sintesis de clorofila, provoca la ruptu-
ra de membranas celulares y la posterior
desecacién. “El producto estd posicionado
para atacar banco de semillas y enfocar
al control de buba”, anadié. Explicé que
ademds de trabajar con Colonias Unidas
Ltda., la empresa opera en la zona de La
Paz, Pirapd y otros puntos en donde en-
cuentran alianza con cooperativas locales
y con comercios para la reventa. [1»>
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Glymax con novedades en diversos segmentos

lymax estuvo en Agrodindmica

con novedades en los diferentes
segmentos que participa en la agricul-
tura. Llevé nuevos productos y presen-
t6 su reciente alianza con Mosaic Fer-
tilizantes para enriquecer mds su oferta
para los productores.

Leandro Tecchio Dias, gerente de
Marketing de Glymax, informé que
durante la feria propiciaron la represen-
tacién exclusiva del fertilizante K-Mag,
de Mosaic Fertilizantes, como produc-
to de la alianza recientemente concreta-
da entre Glymax y Mosaic.

Coment6 que el mencionado pro-
ducto es de origen estadounidense, estd
compuesto con una alta concentracién

de potasio-magnesio y azufre. “Con
esto estamos ofreciendo al productor la
oportunidad de conocer este importante
producto, tinico que debe ser aprovechado
por el costo beneficio que ofrece”, dijo.

Estd disponible a través de varias
formulaciones para los cultivos de la
soja, maiz, trigo y arroz, con un exce-
lente costo beneficio.

También en la estacién tecnoldgica
de Agrodindmica Glymax demostré los
beneficios de soluciones nutricionales,
como la suplementacién de micronu-
trientes via hoja.

En tecnologia de aplicacién destacd
los adyuvantes, que disponen en el por-
tafolio de productos, los cuales ayudan
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mucho al productor a disminuir las pér-
didas durante las pulverizaciones, princi-
palmente por deriva, escurrimiento o por
evaporacién de las cuticulas. También
sobre la calidad de agua en el tanque.

Comenté que la firma cuenta con
dos productos que se complementan,
desde el punto de vista del manejo. El
TEK-F coadyuvante de Microxisto que
permite mejorar la calidad del agua,
haciendo posible que los productos
agroquimicos que se pone por delante
no sufran pérdidas debido a su dismi-
nucién de efecto.

La segunda propuesta es LI 700
de Loveland. Este producto facilita la
penetracién sin causar dafos a la hoja,
mejora la sistematicidad del producto
en la planta que significa ganancia de
dfas en las aplicaciones, principalmen-
te en los herbicidas, aunque también es
importante para los insecticidas.

En genética demostré los hibridos
de maices LG con innovadoras tecno-
logfas.

También el portafolio completo de
fungicidas, donde ademds orienté sobre
posicionamiento y la importancia de la
tecnologia de aplicacién.

Mencioné al Protera, cuya eficien-
cia estd comprobada en el campo, con
muy buenos resultados y éptimos tes-
timonios.

Leandro Tecchio Dias, gerente
de Marketing de Glymax. P
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Ciabay insumos agricolas con nuevas ofertas

C iabay insumos agricolas presentd en
su stand como novedad la genética
de maiz de Nidera, ademds de los insu-
mos ya conocidos.

Orlando Montiel, supervisor regio-
nal de ventas de Ciabay, informé que
son cuatro los hibridos de maiz de Ni-
dera que dispone Ciabay, entre los que
destacé la NS 50 VTPRO, stper precoz
de alta productividad, la NS 90 PRO,

de doble propésito, para granos y esilaje.

También estuvieron dos materiales con-
vencionales que son: la NS 70 y la NS 38.

Insumos de Bayer. También difun-
dié los productos de Bayer, de cuyo porta-
folio destacé el Cripton Xpro. Este fungici-
da es una nueva versién, ya viene con triple
mezcla y el agregado de la carboxamida.
Montiel informé sobre el posicionamiento
de los defensivos agricolas de Bayer para
el manejo de enfermedades. La propuesta

es arrancar las aplicaciones Cripton, en la
segunda apostar por Cripton Xpro y poste-
riormente las aplicaciones finales con Shere
Max. Destacd la importancia del uso de
protector y Ciabay propuso el Difere para
todas las aplicaciones con fungicidas.

Grap. Ciabay llevé su linea de nutricién
foliar Grap de Agrocete. Los mismos pue-
den ser utilizados desde el tratamiento de
semillas hasta los tratamientos foliares.

Tecnomyl con nutrido portafolio

T ecnomyl estuvo presente en Agrodi-
ndmica y llevé diferentes propuestas,
para las distintas etapas de cultivo. El Ing.
Agr. Alexader Daniel, coordinador técni-
co comercial para la regién sur, explicé
que durante la muestra presentaron en la
parcela la eficiencia de los herbicidas, con
la aplicacién del Tecnup Premium 2 mds
Bushkill. También el Tecnup Premium 2
mas Bushkill mds un producto de con-
tacto que en este caso es el Tecnogaut.

Nutricion. Para la nutricién dispuso
de los fertilizantes Macromix de la que

ofrece dos formulaciones especificas. La
primera, para soja, el 5-28-12 y para las
gramineas como el maiz y el trigo la pro-
puesta es el 13-13-13.

También destac el Seed Pack Provitta,
que es el tratamiento completo para semi-
llas. El mismo comprende cuatro produc-
tos: el Bellator Quattour, que es insecticida
y fungicida. También incluye el Regulator
TM, Protein TM y Provitta nut.

Otra demostracién en la parcela de
Agrodindmica fue la aplicacién de glifo-
sato sobre soja transgénica con el acom-
panamiento de Viggora. Con esta mezcla

no causa amarillamiento de las plantas, ya
que la misma aporta nutrientes a la mis-
ma. Para el control de chinches mostr6 el
Apport, un insecticida con dos principios
activos. Finalmente destac la linea de
fungicida, donde para hacer frente a las
enfermedades la apuesta estd en el Prosoy
trio, que tiene prothioconazole, cyprono-
cazole y pyraclostrobin. “Con estos tene-
mos dos productos curativos y un preventivo
a los cuales sumamos Muralla, que es un
producto protector, un mancozeb”, dijo.
También durante la Agrodindmica
Tecnomyl informé sobre el Sistema de
Gestién de Envases Vacios, donde infor-
mo sobre la correcta la disposicion de los
envases vacios de defensivos agricolas. 1>
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Shirosawa con nutricion especial

hirosawa estuvo presente por oc-

tava vez en Agrodindmica. En su
concurrido stand intercambio con los
clientes las bondades y efectos de los
productos de Ajifol para uso agricola,
mientras todos degustaban los bocadi-
tos de la propia industria.

También durante la muestra estu-
vieron representantes de la Industria
Ajinomoto del Pert, entre ellos el ge-
rente de agronegocios y fertilizantes
Miguel San Miguel.

El Ing. Carlos Villamayor, encarga-
do de promocién y venta de la empre-
sa Shirosawa, manifesté que la 6ptima
aceptacion de los productos que repre-
senta la empresa se reflejé en la gran
concurrencia de productores en el stand.

“Estamos muy contentos por el crecimien-
to que experimentamos cada afno con los
productos de nutricion complementaria y
vamos por mds”, destacd.

En insumos agricolas, presentan
propuestas de nutricién complementa-

Miguel San Miguel, gerente
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ria, con tres lineas de fertilizantes. Una
enraizante que es Ajifol Como, para el
crecimiento el Ajifol Plus y una linea
para floracién, que es el Ajifol Cal-
cio-Boro. “Estos productos estdn presen-
tes en el mercado desde el 2010 y cada
ano llega a mds productores, en diferentes
zonas”, dijo.

Mencioné que los resultados del uso
de estos productos son satisfactorios,
ya que en la cosecha representan entre
12% y 13% de produccién de granos.
Esa diferencia paga el costo y deja ga-
nancia.

Paraguay con potencial para
crecer. Por su parte, Miguel San Mi-
guel, gerente de Ajinomoto del Perd,
quien estuvo acompafiando a su repre-
sentante en Agrodindmica e intercam-
biando idea con los clientes, destacé el
gran potencial que tiene Paraguay para
expandir sus negocios.

Mencioné que Ajinomo estd presen-
te con sus productos para agricultura
en el mercado de Bolivia, Paraguay y
recientemente en Uruguay. “Entre todos
vemos a Paraguay con mayor potencial
para crecer”, dijo.

“Nosotros somos una empresa de ali-
mentos y también nuestra drea de copro-
ductos es la linea de fertilizantes. En la
linea de fertilizantes también tenemos
nuestra propia drea de investigacion y
desarrollo y podemos desarrollar fertili-
zantes especificos de acuerdo a la necesi-
dad’, dijo.

Comenté que en Pert trabajan mu-
cho con la cafa de azicar, existe un in-
tercambio con los productores ya que
los agricultores usan los fertilizantes de
Ajinomoto y la industria adquiere de
ellos melaza para la elaboracién de fer-
tilizantes. 1>

Carlos Villamayor, encargado de
promocion y venta de Shirosawa. PY
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Spraytec con
innovaciones
en tecnologia

praytec estuvo presente en la edi-

cién nimero 24 de la Agrodindmica
organizada por la Cooperativa Colonias
Unidas y presenté muchas novedades
para el sector agricola.

El Ing. Agr. Sergio Vazquez, repre-
sentante comercial de la zona Sur, pre-
sent6 la nueva Linea Max de Fertilizan-
tes Foliares con nuevas formulaciones,
disefios de envases innovadores, nueva
composicién y con mayores concentra-
ciones en sus ingredientes activos, que
le confieren mayor eficacia y practicidad
de uso al productor.

Destacé ademds que desde afio
1991, momento en que se inicié la em-
presa, su principal objetivo fue mejorar
el manejo de enfermedades de la soja, a
través de la estimulacién de las defen-
sas naturales de las plantas, aplicando
los de productos Spraytec en combina-
cién con los demds defensivos agrico-
las. “Con la utilizacién de aminodcidos
y fosfitos, estamos obteniendo excelentes
resultados en el control de todas las enfer-
medades de final de ciclo y también de la
roya de la soja”, destaco.

En cuanto a Coadyuvantes resaltd
el Nutrol Max, el aliado de todas las
aplicaciones que estard en forma co-
mercial para la campana 2019/2020.
Dicho producto es una combinacién
de coadyuvante con aceite mineral,
que aportard mayores beneficios en las
aplicaciones, evitard recurrir a realizar
tantas mezclas y tener mayor eficiencia,
en las aplicaciones.

“Vamos a posicionarlo con fungicidas
y graminicidas para tener mayor niimero
de gotas por centimetros cuadrado, mayor
proteccion  antivolatizante, antievapo-
rante y de esta manera awmentar la vida
media del ingrediente activo aplicado, op-
timizando la llegada principalmente en el
tercio medio e inferior de la planta”.

Otro coadyuvante a lanzarse en la
préxima campafia es el Fulltec S, que
es multifuncional por lo que serd posi-
cionado como desalojante de plagas. Su

aplicacién tendrd aporte nutricional y

mejorard la calidad de las aplicaciones
de los insecticidas y acaricidas.
Mencioné que estudios realizados
en Brasil demostraron que el uso de este
producto mejord en un 45% el control de
chinches y orugas, lo que lo convierte en
un aliado perfecto para los insecticidas.
También formé parte de las nue-
vas propuestas de esta empresa el Pack
Seed, Un revolucionario producto para
control de nematodos en tratamiento
de semillas indicado su uso para to-
dos los cultivos, principalmente soja y
maiz. Este producto posee un excelente
control de nematodos de las especies
Meloidogyne javanica y Pratylenchus
spp., constituyéndose en una herra-
Sergio Vazquez,

representante comercial de
la zona Sur de Spraytec. PY
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mienta clave para las parcelas con este
creciente problema.

Para el manejo de enfermedades la
propuesta estuvo en el multisitio Ultrazeb
Premium, que es un inductor de resisten-
cia a base de cobre, manganeso, zinc y
boro, con aminodcido cuyo efecto es exce-
lente en el control de enfermedades, por su
formulacién y concentracion. “Estamos lo-
grando una excelente compatibilidad con los
fungicidas del mercado, tenemos muy buenos
controles y estamos posicionando a partir de
la primera aplicacion basta tres aplicaciones
en todo el ciclo del Cultivo”.

Otra novedad fue el Tractus Kit +
Fulltec, un complejo nutricional a base
de 4cido bérico, octaborato de sodio,
acido citrico, NPK y micronutrientes
en una presentacién de 12 kilogramos
de fdcil manejo y buena compatibilidad
con la mezcla. “Lo estamos posicionando
para la aplicacion a partir del estadio R1
en adelante, para tener mejor sanidad y
evitar abortos de vainas y flores”.

Para el manejo de enfermedades de
fin de ciclo, en la etapa reproductiva la
propuesta es Ultra-K, fosfito de potasio
con aminodcidos, un excelente producto
que ha generado resultados sorprendentes
en las parcelas aplicadas, favoreciendo en
el llenado de granos y consecuentemente
mayor rendimiento/ha.

“Todas las lineas de Spraytec estdn
dando buenos resultados” le invitamos a
que sigan apostando por Spraytec en la
siguiente campafia que con certeza su
inversion serd retribuida en el aumento
de rendimiento.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Aprosemp y Parpov difunden la
importancia de las semillas certificadas

a Asociacién de Productores de Semi-

llas del Paraguay (Aprosemp) junto a
la Asociacién Paraguaya de Obtentores de
Vegetales (Parpov) estuvieron presentes
de la Agrodindmica 2018, con el objetivo
de estar cerca del productor e incentivar-
los al uso de las semillas certificas.

La Ing. Agr. Dolia Garcete, gerente de
la Aprosemp, informé que para el efecto
estdn promocionando un sello de semilla
certificada, que los productores de semillas
van a estar implementando el uso en folle-
terfas y otras diferentes formas, de tal ma-
nera a que sean diferenciadas las bolsas de
semillas producidas por los semilleristas y
las que estdn cumpliendo todas las normas

Directivos de Aprosemp y Parpov.

del marco normativo. Asimismo, la Apro-
semp aprovecho la feria para promocionar
el Tercer Congreso Paraguayo de Semillas,
que se desarrollard el 25 y 26 julio, en Ciu-
dad del Este, en el Gran Nobile Hotel &
Convention de Ciudad del Este.

La temdtica del congreso serdn bio-
tecnologfa, fisiologfa, eco fisiologfa de la
produccidn, las tecnologfas de produccién
y de mejoramiento de la produccién como
ser los productos fitosanitarios para el trata-
miento de semillas por ejemplo. El punto
macro va a set la Ley de Semillas, destaco
Garcete, porque el objetivo, es instalar el
debate para el Estudio de la modificacién
de la Ley de Semillas. “Nosotros queremos
contar con un marco legal eficiente y que defi-
na las condiciones legales y técnicas para poder
producir, de tal manera a que las empresas
puedan tener previsibilidad y puedan proyec-
tarse. También eso va a permitir que empresas
extranjeras puedan venir a bacer inversiones
en el dmbito de las semillas en el pais”, dijo.

Mencioné que actualmente la Ley
existente estd desfasada en algunos pun-
tos. “Necesitamos que la ley contemple

Dolia Garete, gerente
de la Aprosemp.

terminologias modernas, y que tenga un
amplio alcance dentro de toda la cadena
de produccion de semillas”, dijo.
Comenté que los paises de la regién
ya tienen el borrador y si aqui no se avan-
za el pais quedard en desigualdad de con-
diciones y no va a haber ningin tipo de
intercambio de tecnologia, ni comercial.
Un marco legal es una herramienta que
va a permitir previsibilidad, hacer pro-
yecciones y atraer inversiones privadas ex-
tranjeras dentro del pafs, para acompafar
el dinamismo del sector productivo, dijo.
La gerente de la Aprosemp dijo que
esta iniciativa del gremio, estd siendo
acompafada por el gremio de los obten-
tores (Parpov) y de los agricultores (APS),
también el Senave, de hecho es quien estd
convocando para esta tarea. 1>

spraytec
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Syngenta con
diversificada oferta

iversificadas fueron las ofertas que

llevé Syngenta en Agrodindmica
2018. Las tecnologias fueron para varios
cultivos y orientadas a multiples segmen-
tos de productores.

En cuanto a variedades de soja, des-
tacé dos nuevos materiales con la tecno-
logia INTACTA RR2 PRO que son: la
Syn 1563 IPRO y la Syn 1561 IPRO.

El Ing. Agr. Fabricio Micheletto, de
Syngenta, destacé que la Syn 1563 estd
posicionada para las primeras siembras,
a partir de los primeros dias de setiembre
hasta el 15 de setiembre y la Syn 1561 es
propuesta para ser sembrada desde el 15
de setiembre en adelante, durante todo
octubre.

El profesional también resaltd el
tratamiento de semilla, Forteza Pack, el
mismo estd compuesto de tres produc-
tos, el Maxim Advanced, un fungicida
de tres ingredientes activos que protege a
las semillas de diferentes enfermedades y
los insecticidas el Cruiser y Fortenza. El
Fortenza Pack viene en presentacién para
tratar 1.000 kilogramos de semillas.

Tratamiento. Para el control de
roya de la soja propuso la aplicacién
de Mazen mds Cypress para arrancar
el tratamiento. Micheletto explicé que
Mazen estd compuesto por la carboxa-
mida y Cypress, tiene el 15% de Cypro-
conazole y el 25% de difenoconazole,
que son dos triazoles que le hace muy
fuerte para el control curativo de la roya
y el control excelente contra enfermeda-
des de final de ciclo. “Con esta mezcla se

prapone un control preventivo y curativo y
debe ser aplicado con el coadyvante Nim-
bus. La aplicacion debe iniciar antes que
cierre la melga”, dijo.

Genética de maiz. Syngenta tam-
bién presenté los hibridos de maices
Férmula Viptera y el Celeron Viptera 3,
que son dos stiper precoces que se com-
plementan con el Supremo Viptera, un
nuevo hibrido y el ya conocido el Stratus-
Viptera 3. Estos dos tltimos son precoces
y estos materiales que tienen la tecnologia
Agrishure Viptera, tolerante a los insectos
lepidépteros, que ofrece el diferencial en
el control de los insectos de la mazorca.

El encuentro con los productores
durante la feria fue propicio para insis-
tir sobre el manejo adecuado de la tec-
nologia con la instalacién del cultivo de
refugio con cultivos convencionales, de
tal manera a preservar la tecnologia por
unos afos.

Hortalizas. También las hortalizas for-
maron parte de la propuesta de Syngenta,
donde presenté los tiltimos lanzamientos
en material genético de tomate, pimiento
y sandia. El Ing. Lucas Becker, responsable
técnico del 4rea de vegetales de Syngenta,
manifesté que durante la Agrodindmica
ofrecieron informaciones y presentaron los
nuevos hibridos disponibles para los préxi-
mos cultivos, que son los tomates Bacalar
y Sahariana, tolerantes a enfermedades, de
ciclo corto, que pueden ser sembrados en
cultivo protegido y también para campo
abierto, especificamente el Bacalar.

En pimiento destac al Nathalie y
Sansao, ambos con tolerancia a enferme-
dades. Son materiales rasticos, muy pro-
ductivos, que la posicionan como lideres
del mercado. El pimiento es un cultivo
que viene creciendo, es una alternativa
para el agricultor. En sandia destacé al
Baraka y Top Gun muy utilizado en el
Norte y Sur del pais. li»
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Agregsa por segundo ano y con
orientaciones sobre enmienda de suelos

a firma Agregsa estuvo por segun-

do afio consecutivo en la Agrodi-
ndmica. Se aproveché para exhibir el
desempeno de los productos de la linea
Inteligran en las parcelas demostrati-
vas en el stand de la empresa durante
la muestra. Al respecto, el Ing. Agr.
Enrique Acufa, encargado técnico,
sostuvo que en esta segunda ocasién,
permitié potenciar el trabajo asi como
estrechar los lazos comerciales con la
Cooperativa Colonias Unidas, ade-
mds de presentar nuevas alternativas
al agricultor, sobre todo sobre la base
de productos para la recuperacién de
los suelos. Indicé que Agregsa dispo-
ne de una linea de cal agricola Dolo-
mitica y Calcitica en presentaciones
tanto en polvo y granulado, también
se presenté la linea de productos para
la reestructuracién de los suelos como
el Yeso Agricola y Solofix (cal + yeso).
Agregd que la primera experiencia en

la muestra fue bastante positiva el afio
pasado, por lo que se decidi6 retornar
al campo experimental. “Gracias a la
cooperativa porque nos permitieron vol-
ver a mostrar productos que contribuyen
a potenciar los cultivos y a cubrir la ne-
cesidad del agricultor. Es otra forma que
tiene la empresa de verse cara a cara con
los clientes, pues la Agrodindmica es un
lugar en donde se congregan miles de pro-
ductores cada ario, en busca de soluciones
y novedades. Con respecto a cémo cierra
el ano, dijo que tanto el 2017 y 2018
fueron buenos, gracias al rendimiento
de la soja. “El productor tiene posibili-
dad de invertir en su parcela, buscando
optimizar su suelo para aumentar la
produccion. Unicamente invirtiendo en
tecnologia podemos ir aumentando la
produccion por cada m2 de nuestro sue-
lo. Hoy en dia dinicamente invirtiendo
en la recuperacion de nuestro suelo pode-
mos aumentar la productividad a nivel
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pais”, sostuvo. Finalmente indicé que
para el 2019 se apunta a retornar con
fuerza y estrechar los lazos y facilitar
la comercializacién. “Estamos apuntan-
do a crecer, seguir siempre y estar al lado
del productor, codo a codo, ofreciendo
asistencia técnica y contribuyendo para
potenciar la produccién’.

Enmienda de suelo. Bajo el aus-
picio de Agregsa, en el programa de
charlas previsto para el miércoles 28
de noviembre, dentro del IV Semi-
nario Internacional de Agricultura de
Precisidn, el experto argentino Ricar-
do Melgar, abordé sobre “Alternativas
para correccion de suelos”. El profesio-
nal del Instituto Nacional de Tecno-
logia Agropecuaria (INTA), de Argen-
tina, indicé que la disertacion se basé
principalmente sobre la enmienda de
“Es diferente de lo que es fertili-
zante. La enmienda es para corregir el
ambiente de suelo y hacer que activos o
fertilizantes trabajen mejor. Dentro del
grupo de enmienda de suelo estd el desa-
fio de corregir pH, el principal proble-
ma de suelos de la zona, sea por exceso
de acidez o como otros por alcalinidad.
También estdn los problemas de salini-
dad, de compactacién, que corresponden
mds bien a problemas de orden fisicos,

suelo.

Enrique Acuia,
encargado técnico. PY
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que se corrigen con enmiendas”, explicé.
Anadié que se hizo énfasis fuerte en
control de acidez, como principal pro-
blema de la zona. También sobre las
distintas alternativas de correccién, un
abordaje cdmo se definen criterios de
uso de productos para encalar, el and-
lisis de suelo, el tipo de suelo si es are-
noso o arcilloso, el pH que se quiere
alcanzar, cultivos que sean mds o me-
nos tolerantes a determinados niveles
de acidez y otros aspectos como la for-
ma de aplicacién, pues no es lo mismo
“una incorporacion en la masa de suelo
que una aplicacion superficial o el uso
de productos granulados que representan
una solucion tecnolégica y operativa y
permiten trabajar mds rdpido”, expuso.
Como recomendacién dejé usar en la
banda de siembra donde la correccién
del volumen de suelo es menor pero
mis efectiva, donde estdn las raices
jovenes. También reconocié que exis-
ten casos peculiares para tratar suelos

Ricardo Melgar, experto
argentino, abordd sobre
“Alternativas para correccion
de suelos” en una charla.

y que ello ya contempla ingresar al
terreno de la individualidad. “No se
puede hacer una recomendacion en ge-
neral. Salvo que haya que encalar, si o
si. En una zona donde la acidificacion
es un proceso natural agravado por la

agricultura y las zonas himedas, si o si,
la agricultura va a tender a acidificar el
suelo. Las plantas, los cultivos se llevan
el Calcio y Magnesio y eso contribuye a
acelerar la acidez, La recomendacién
técnica es encalar. Que se haga cada 2
0 3 arios, que sea con 2 ton o 4 ton, que
se aplique superficial o en banda, depen-
derd de cada caso”, reiterd. Dijo que el
productor en lineas generales entiende
bien los conceptos de encalado y aci-
dez. “Lo tienen incorporados. Como no
conozco el mercado, no sé la frecuencia
del encalado y muchas veces, vender bas-
tantes productos no es referencia. Porque
se pueden vender toneladas y toneladas
de correctivos de suelo, pero no significa
que los estén usando de la mejor forma
posible. Por eso tenemos estas charlas que
no hacen sino transferir tecnologia. Es-
tdn las empresas que trabajan y ofertan
innovaciones y con precios que permiten
tener una ecuacion econdmica favorable
al final de temporada”, concluyé.

Orotec con opciones de Stara

a firma Orotec marcé presencia con

la marca Stara. La oportunidad fue
propicia para exponer los modelos que
la linea cuenta, de las que se destacaron
plantadoras y pulverizadoras autopro-
pulsadas con tecnologfa de primer nivel.

Rafael Vogel, director de la empre-
sa, menciond que contaron con las li-
neas de plantadoras autotransportables

con tasa variable de abono y semilla. La
Princesa es una sembradora que vino a
marcar un nuevo concepto en siembra.
Adecuada para el cultivo de maiz, soja,
frijol y algodén, llega en el mercado para
facilitar la vida de los productores, te-
niendo como ventaja diferencial de ser
articulada y contar con la distribucién
de semillas y fertilizantes.

Otras propuestas de la marca fueron
el Reboke y los tractores de diferentes
potencias. Vogel destacd la asistencia
posventa y mencioné que la regién de
Itapuia es atendida a través de una sucur-
sal, la cual estd bien estructurada con to-
dos los servicios, repuestos y personales
capacitados para brindar la mejor aten-
cién a los clientes, donde el objetivo es
mejorar dfa a dfa.

Resalté la buena participacién den-
tro del mercado y el crecimiento impor-
tante que lograron en los tltimos afnos
con la marca en la regién por la calidad
que ofrece la marca. Durante la exposi-
cién otorgaron precios especiales. li»>

Rafael Vogel,
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Sul América Insumos Agricolas presente en Agrodinamica

S ul América Insumos Agricolas como
siempre estuvo presente en Agrodi-
ndmica y sumé nuevas alternativas para
el campo. Entre las propuestas de esta
empresa estuvieron los productos de Pro-
quimur, una industria uruguaya a la cual
representa en Paraguay.

El Ing. Agr. Cesar Schirrmann, ge-
rente de la regién sur de Sul América
Insumos Agricolas, destacé los insectici-
das y fungicidas con tecnologias de valor
agregado, como el antilavado “Sticker
Anti Run Off”, exclusiva de Proquimur.

Nueva alianza. Esta empresa tam-
bién presenté la incorporacién de semi-
llas de maiz en su portafolio, a través
de una alianza con Sementes Guerra
de Brasil, de la cual presenté comercial-

mente dos materiales. El Garra Viptera,
excelente para el manejo de nemdtodos
(Pratylenchus, Meloidogyne y Javaniva) y
el lanzamiento SG60 V 18 PRO 2, un
hibrido de alto potencial y resistente al
glifosato. Ambos son materiales de doble
propésito, producen mucha materia ver-
de, pero sus objetivos principales son la
produccién de grano.

También dispuso de la linea de Oro
Agri y Daymsa. Entre las propuestas
estuvo Oro Solve, un fungicida natural
elaborado con aceite de naranja, un pro-
ducto a base de azufre, que no causa pro-
blemas en las boquillas del pulverizador,
ni de solidificacién en el tanque.

Comenté que este producto tiene
accién sobre roya, actiia de repelente y
controla los insectos. Ademds tiene un

valor nutricional importante y evita el
uso adyuvantes.

Enfatizé que el objetivo de la empre-
sa es ofrecer siempre nuevas alternativas
y en efecto este afio amplié su portafolio.

Comenté que Sul América Insumos
Agricolas junto a Daymsa, Proquimur
y Total Biotecnologia, lanzaron el Total
Care, un combo para tratamiento de se-
millas, con lo cual entregan al productor
en una misma caja un tratamiento com-
pleto de semillas. Con lo cual buscan
ofrecer practicidad, eficiencia y calidad
en el proceso de tratamiento de semillas.

Cesar  Schirrmann comenté que
como empresa, Sul América Insumos
Agricolas estd siempre muy preocupa-
da con la calidad de sus productos, y en
ofrecer soluciones rentables, innovado-
ras y précticas a sus clientes, buscando
siempre la mejor calidad a mejor costo
beneficio. “Siempre estamos buscando
nuevas alternativas para satisfacer las
necesidades de un mercado altamente di-
ndmico y para eso necesitamos apoyo de
aliados comerciales que dividan las mis-
mas preocupaciones, y asi hoy estamos for-
taleciendo nuestro trabajo en parceria con
Daymsa, Oroagri, Proquimur y Semillas
Guerra”, enfatizd.

Ciabay presento diversidad de maquinarias

L a firma Ciabay estuvo presente
una vez mds en Agrodindmica con
diversas propuestas en maquinarias e
implementos. En la oportunidad, Au-
gusto Ruiz, gerente de la sucursal Bella
Vista, enumerd las diversas marcas de
maquinarias que representan en el mer-
cado. Durante la feria expuso la linea
de maquinarias e implementos de Case
IH entre los que se destacaron: tracto-
res, cosechadoras desde clase 5 hasta 9,
plantadoras de granos gruesos y pulve-
rizadores. Ademds expuso maquinarias
de la linea de Tatu Marchesan para pre-
paracion de suelo.

También formé parte de la oferta
la linea de lubricantes Evora, con la

PRECISION

Augusto Ruiz, gerente de
la sucursal Bella Vista.
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cual se encuentran ampliando su por-
tafolio. Estuvieron también la linea de
Vence Tudo y Jacto.

Ruiz aseguré que uno de los objeti-
vos de la firma es ir creciendo, con mejo-
ria continua en los servicios de posventa,
para todos los clientes. Para el efecto
cuenta con técnicos y especialistas, sobre
todo con soporte de fabrica de las diver-
sas marcas representadas.

Durante la exposicién ofrecié pre-
cios especiales y financiacién a través del
Banco Regional para la linea Case IH,
hasta 5 afos de plazo. También la em-
presa posee financiamiento propio con
condiciones atractivas para mdquinas e
implementos nuevos y usados. [l g
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Cotripar presente con maquinarias e
implementos para agricultura y ganaderia

C otripar dispone en su portafolio la mds
completa gama de maquinarias e im-
plementos para ganaderfa y agriculturas.
Estos fueron expuestos a pleno en Agrodi-
ndmica 2018 para los clientes de la zona Sur
del pais y los visitantes de la muestra.

Roberto Bower, encargado del sector
ganadero, comenté que la ocasiéon fue
ideal para presentar un mixer de la marca
Ipacol de 3.5 métros cibicos, autocarga-
ble, con bascula vertical.

También estuvieron expuestos los
productos de Menta y Trioliet con los
mixers autocargables a partir de 7 metros

Valdir Vefago,
director de Cotripar.

cubicos, los cuales estardn disponibles
para el afio préximo.

De la marca Krone también mostré
varias opciones para la ganaderfa e infor-
mo sobre el trabajo desarrollado a nivel
pals con soluciones para la ganaderia,
para productores de pequenia, mediana y
gran escala. “Estamos en algunos sectores
importantes del pais, la idea es ir avanzan-
do en los sectores mds importantes”, dijo.

Cotripar ratificd su fuerte apuesta
por el sector pecuario, aportando herra-
mientas y tecnologias a este sector, que es
sumamente importante en la economfia y
que se presenta con buenas proyecciones
para el afio entrante.

Bower también sefial§ la calidad de los
tractores Yto, que dispone desde 40 HP
hasta 125 HP con palas y sin palas, ttiles
para el trabajo en el campo, con frenos de
aire, 4x4, compresores integrados y salidas
hidr4ulicas, sobre todo con el respaldo que
Cotripar, que ofrece repuestos y servicios
con técnicos especializados de f4brica.

Proxima sucursal en el Sur. Por
su parte, Valdir Vefago, director de la em-
presa, manifesté que la regién Sur es muy
prospera para la empresa y anuncié como
objetivo principal para el 2020 instalar
una sucursal en la zona, con la finalidad
de acompanar mds de cerca a los produc-
tores con todo el paquete que Cotripar estd
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acostumbrado a ofrecer a los clientes de los
diversos puntos del pais. “Este 2018 fue un
ano muy bueno, las metas fueron cumplidas
Y tuvimos un crecimiento importante como
empresa, tenemos hoy productos diferenciados
que traemos de Alemania, Holanda, Fran-
cia, China, ltalia'y un equipo de fincionarios
muy buenos y comprometidos. Trabajamos
arduamente con todos y estamos siempre agre-
gando un diferencial a la posventa para los
clientes, porque es importante esta drea para
nosotros y ha mejorado mucho”, remarcé.

Presencia de Kuhn. Durante la fe-
ria también estuvo presente el representan-
te para América Latina de Kuhn, Willian
Baioto, quien resaltd novedades de esta
marca en pulverizadoras y sembradoras.
Entre las innovaciones resaltd las pulveri-
zadoras autopropulsadas de 33 metros de
barra y 40 metros, con 3.200 litros y 4.000
litros de tanque. En cuanto a sembradoras
estuvo la PB Flex con la cual puede trabajar
en curvas y todo tipo de terreno garanti-
zando asf una buena siembra y cosecha.

El representante asegur6 que la marca
cuenta con un diferencial de tecnologia
avanzada tanto para pulverizdoras y ferti-
lizadoras, las cuales cuentan con precisién
en el trabajo, donde Kuhn se enfoca mu-
cho en las necesidades de los agricultores
buscando maquinarias que puedan ser
importantes para su trabajo. “Estamos ha-
ciendo mucha inversion en Paraguay, somos
optimistas por el mercado y los agricultores,
tenemos conflanza en que vamos a seguir cre-
ciendo en los proximos aros”, asegurd. — 1I»

Willian Baioto, representante
para América Latina de Kuhn. P
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MP Agro estuvo presente con varia-

das propuestas en Agrodindmica,
entre ellas los silos bolsas de la marca
AgrinPlex, los tanques para transporte
de la marca Rotor, la mdquina de costu-
rar portétil de Unién Special de proce-
dencia estadounidense y los hilos de 200
gramos y 3 kilogramos.

Heriberto Lugo, gerente comercial
de la Sucursal Minga Guazd, destacé los
pldsticos para revestimiento de piletas
de recover muy utilizado para los reser-
vorios de agua en horticultura y viveros.
También son indicados para alojamiento
de peces. “Nuestra cobertura de plistico es
de 250 micrones, es un pldstico negro, de

10 metros de ancho con 50 de largo, vie-
ne en la presentacion rollo. Son plisticos
hechos con materiales virgenes puede tener

contacto con cualquier tipo de alimentos
y con los peces sin ningiin problema. Estd
comprobado que los peces se adaptan per-
fectamente en las piletas revestidas, tiene
proteccion UV y una durabilidad a la in-
temperie es de 5 a 7 anios”.

La firma también mostré la resisten-
cia del sistema denominado manta pa-
rral, ya que fue demostrado en la oportu-
nidad la infraestructura que permanecié
durante todo el ano en el campo de ex-
posiciones, expuesta a todo tipo de ad-
versidades.

CMP Agro con diversas propuestas en Agrodinamica

También formé parte de la oferta de
esta empresa los mulching para diferen-
tes tipos de cultivo y entre las novedades
estuvieron el kit de fertirriego y la manta
para solarizacién que se utiliza para sa-
near el suelo, de las diversas enfermeda-
des que persiste bajo invernadero.

Demostré ademds el techo reflex, que
se utiliza como doble techo. Es un mate-
rial de 30 micrones. El mismo disminuye
entre 6 y 8 grados la temperatura, que
es muy beneficioso. “El réflex da lumi-
nosidad a la planta y disminuye la tempe-
ratura, su utilizacion es muy efectiva. En
Argentina dio buenos resultados y aqui no
puede ser diferente”, coment6 Lugo.

Ciabay expuso lo mejor de New Holland

iabay expuso la gama completa de

maquinarias e implementos New
Holland durante la vigésimo cuarta edi-
cién de Agrodindmica. Marcio Klipp,
gerente general de maquinarias e imple-
mentos de New Holland, presentd este
ano diversas soluciones para el agricul-
tor, y expuso toda la gama de tractores
desde 75 HP hasta 250 HP, cosechado-
ras con gran capacidad de cosecha, in-
corporadas con plataformas Mac Don
y fumigadores New Holland de 2.500
litros y 3.500 litros.

En cuanto a sembradoras oftrecié al-
ternativas para granos finos y gruesos.
Asimismo, se destacé el departamento
de agricultura de precisién y para una
mejor demostracién destindé un sector

especial para que los visitantes puedan
observar los GPS, los equipos de piloto
automdtico y los monitores de siembra.
Igualmente expuso a linea de lubri-
cantes Ambra. “Esperamos poder contribuir
con la zona y con todas las necesidades de los

clientes, quienes pueden tener la certeza que

contamos con la mejor solucion para todas
las necesidades”, resaltd. Ciabay-New Ho-
lland cuenta con un servicio de posventa
calificado con servicio a campo. El equipo
humano recibe entrenamientos de fabri-
ca, por lo tanto estd preparado para brin-
dar el soporte necesario ante cualquier cir-
cunstancia; por dltimo la empresa ofrecié
buenos precios por la exposicién asi como
también financiaciones bancarias.
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DLS con nuevas
tecnologias en
Agrodinamica

D e La Sobera como siempre estuvo
presente en la Agrodindmica Co-
lonias Unidas, con nuevas propuestas e
innovaciones en tecnologfa en las maqui-
narias agricolas Massey Ferguson y otras
marcas representadas.

Durante la feria, el 29 de no-
viembre, ofrecié un encuentro de
confraternizacién con sus clientes,
como agradecimiento por ser aliados
durante todo el afio, explicé Juan
Zotelo, gerente de la sucursal de Be-
lla Vista.

Entre las novedades de Agrodindmi-
ca destacé el tractor MF 7725 con tras-
misién Dina 6, cosechadora MF 9695,
axial con plataforma draper de 30 pies
100% flexible.

Informé ademds que estdn recibien-
do mds opciones en tractores serie 4700,
5700 y 6711 plataformados y cabinados.

La oferta también comprendié el
corta césped MF 42-20SD, naftero de
Juan Zotelo, gerente de la
sucursal de Bella Vista‘

e

20 HP y los montacargas de la marca
Utilev, Hyster y Avant. Se destacaron
también de la marca JCB los generado-
res, los vehiculos Chevrolet de diferentes
gama y las mdquinas para henificacién.

Zotelo destacé que estdn cerrando
bien este afio y resalté el deseo de seguir
creciendo junto a los clientes.

Durante la Agrodindmica también
celebraron los 80 afios de De La Sobe-
ra y destac el premio otorgado por la
empresa por su aniversario fue a parar
en el departamento de Itapda con el Sr.
Shigeru Hayashino de la ciudad de Pi-
rapé. liw>
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K urosu & Cfa. marcé presencia du-
rante la Agrodindmica 2018, pre-
sentando la completa gama de maqui-
narias agricolas y de construccién de la
marca John Deere.

En la oportunidad, el Sr. Valdir Lau-
tenschlager — Gerente de Kurosu & Cia.
Casa Matriz — Encarnacién, destacé las
caracteristicas de los equipos exhibidos,
como el Tractor de procedencia estadou-
nidense de la Serie M, modelo 5105M
de 105 HP,, enfatizé el lanzamiento del
Tractor Serie 3, modelo denominado

3036E, de 36 HP.,, 4x4, cabinado, bien

Kurosu & Cia. con propuestas de
John Deere para el agro y la construccion

reforzado, con un 4ngulo de giro muy
bueno, ideal para trabajar en lugares pe-
quefios y que puede ser bien aprovechado
en ganaderfa y otras diversas aplicaciones.

Otros equipos presentados en el sector
agricola, han sido la Cosechadora S430
completamente renovada, para cumplir las
mis altas exigencias del mercado. También
se mostraron una flamante Pulverizadora
4630, y los Tractores de la Serie 6] y 7], de
origen brasileno, entre otros equipos.

En cuanto a la linea de construccién
se ha expuesto una Retroexcavadora
310L y una Minicargadora 314G.

Otro importante lanzamiento reali-
zado por Kurosu & Cia. en esta edicién
de la Agrodindmica, ha sido el “Centro de

&
Operaciones” una nueva herramienta, que

ofrece a los productores un servicio de mo-
nitoreo general de las maquinarias agrico-
las, incluyendo Cosechadoras, Tractores y
Pulverizadores de la marca, brindando in-
formaciones especificas al propietario y al
operador del equipo, como asi también a
los asesores agricolas, esta tecnologfa ofre-
ce datos que permiten economizar el uso
de combustible, optimizar la produccién
en la parcela y agilizar el trabajo. Ademds,
Kurosu & Cia. ha contado con un espa-
cio exclusivo del completo Merchandising
John Deere para los fans de la marca, Lu-
bricantes, Herramientas y Repuestos, lo-
grando una destacada presencia en la feria.

anpar dijo si una vez mds en Agro-

dindmica, donde expuso las diver-
sas marcas que ofrece en el mercado en
dindmica y estdtica, ya que ademds de
presentar las mdquinas e implementos en
el stand, realizé6 demostracién en dind-
mica y testdrive, con el objetivo de que
el cliente pruebe las maquinas y se sienta
seguro de que estd adquiriendo uno de los

mejores productos del mercado, tanto en

Ranpar presente de Agrodinamica

carretas como maquinarias e implemen-
tos. “Estamos nuevamente acompariando el
evento, consolidando nuestra presencia en el
Sur del pais y acompanando a los clientes
de la region”, explicd, Blas Lugo, ejecutivo
de ventas sucursal Encarnacién.
Mencion6 que Ranpar dispone de
productos para agricultura y ganaderia
de 7 marca. En el stand se destacé Ha-
ramagq con el vagén mezclador autocar-
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gable que fue desarrollado para realizar
un perfecto desensilaje y mezcla, tanto
para confinamiento como para ganado
de leche. También resaltd la plantadora
Genius y toda la linea de productos que
representa como Marcher, Imoto, Cre-
masco, Stabra, Piccin y RodoVale.

Valoré la Agrodindmica, ya que la
misma es sin dudas un evento de gran
calidad. “La gente que viene al evento es
gente interesada en los productos, prue-
ba, consulta y estamos haciendo buenos
negocios y posicionando la empresa y las
marcas, los equipos que tenemos son de
primer nivel y el productor que lo ad-
quiera puede estar tranquilo que tendrd
todo el soporte técnico y los repuestos
para que su mdquina no pare de produ-
cir”, dijo Lugo.

Comenté que Ranpar cuenta con una
sucursal en la Ruta 6 Encarnacién desde
donde atiende la regién con personal alta-
mente calificada para dar el mejor sopor-
te técnico y todas las garantias. [ 2
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H. Petersen presento diversas propuestas en maquinarias

R

a firma acompand la muestra de

Agrodindmica 2018, en la oportu-
nidad destacd sus marcas representadas
Case IH y Caterpillar.

Guido De Salvo, gerente de marke-
ting de la empresa, comentd que expusie-
ron toda la linea de Case IH con tractores
agricolas desde 80 HP con pala frontal,
de 110 HP y de mayor potencia. De las
cosechadoras estuvo la 4130, de gran ren-
dimiento y las pulverizadoras presentd la
Patriot 350 con tanque de 3.500 litros.

De Salvo también destacé las tolvas
de Cestari de excelente calidad, las palas
cargadoras de SEM de origen chino y el
servicio de posventa que la empresa ofre-
ce, para lo cual dispone de equipos técni-
cos calificados de primer nivel. También
mencioné las promociones especiales
con precios al contado.

g

Caterpillar en estatica y di-
namica. Con la marca Caterpillar se
presentd en estdtica con la exposicién de
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la dltima generacién de excavadoras de
la serie 320. La presentada en la oportu-
nidad fue la 320 GC, una mdquina que
aporta mucha tecnologfa, con sensores
de carga que evita contactos con estruc-
turas, cables de alta tensién o canerfas,
dispone de sensores de pendiente que
son determinados en el tablero de la mé-
quina. Es ideal para realizar trabajos en
espacios reducidos. También presenté la
retroexcavadora 416 F2, una mdquina ya
posicionada en el mercado.

En dinamica. El gran lanzamiento
del afio no se quedd quieto en Agrodi-
ndmica. La excavadora Caterpillar 320
realiz6 demostraciones en dindmica para
ensefar al publico las innovaciones que
presenta, con las explicaciones de Julio
Vergara Luengo, instructor de operacio-
nes de H. Pettersen.

El responsable técnico manifestd que
esta nueva excavadora fue presentada des-
pués de 25 afios, trae tecnologia control
dependiente que sirve muchisimo para el
trabajo de canalizacién, manejo de agua 'y
pesometro para pesar el material que se car-
ga. También cuenta con sistemas delimita-
dores que restringen ciertos movimientos
de la médquina para que la misma no vaya
a golpear algo, tocar un tendido eléctrico,
etc. El encendido es con clave para ponerle

en funcionamiento. Es una mdquina que
estd dividida en tres tamafos. La CAT
320, demostrada durante la dindmica, es
la més vendida y mds productiva.
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Tape Ruvicha

Agrodinamica

T ape Ruvicha una vez mids estuvo
presente en Agrodindmica Colonias
Unidas. Esta empresa con 46 afos en el
mercado, ofrece dia a dia respaldo, pro-
fesionalidad, honestidad y seriedad a sus
clientes.

David Takahashi, responsable de
Tape Ruvicha, divisiéon New Holland,
destacé la fuerte inversién y dedica-
cién de la empresa al departamento de
post-venta para el cliente, buscando la
satisfaccién del mismo. Ofrecié ademds
innovaciones de las marcas representa-
das New Holland, Ford y Chery.

De New Holland presentd las cose-
chadoras: Axial “EVO” con las caracte-
risticas de sistemas de trilla Gnicos doble
rotor, trampa de piedras, piloto automa-
tico, motores electrénicos FPT, zaranda
autonivelante, con plataformas eléctri-
cas tipo caracol y draper que van desde
30 a 45 pies.

También estuvo la linea TC, con 25
afios de participacién en el mercado nacio-
nal. Ofrece una trilla convencional, moto-

res electronicos FPT, es de més potencia,
bajo costo en inversién, mantenimiento
y operacional. Equipadas con plataforma
Pneumdticas de 17 a 20 pies. Estdn la TC
5070 y TC 5090 de.20 a 25 pies

En cuanto a tractores estuvieron
los modelos con motor FTP y opcién
“PLM” (Agricultura de precision). Los
mismos con de 75 HP y 4 cilindro.

El lanzamiento fue el TL 95 y estuvo
también la linea T7. Otra novedad fue la
pulverizadora autopropulsada SP 2500 y
3500 todas con trasmision hidro, corte
de seccién automdtica, estabilizadores

de barra automdticos, kit de inyeccién
opcional, piloto automdtico, motores
FPT 6 cilindro turbo intercooler, cierre/
abertura de trocha hidrdulico desde la
cabina, en el mercado es la cabina con
menor i{ndice de ruido y mejor confort,
van desde 175 HP a 250 HP. Barras de
24, 27, 30 y 36 metros.

Takahashi expresé que Agrodindmi-
ca es un evento muy importante para la
marca, porque es una oportunidad de
afianzar las relaciones, mostrar la varie-
dad de productos que tiene y consolidar
las relaciones comerciales.

DLS Motors presente con tractores LS

e la mano de su distribuidor Imple-
mag, la firma DLS Motors estuvo
presente con su marca de tractores LS en
Agrodindmica 2018. En la oportunidad
expuso los tractores procedentes de Brasil,
ya que la marca coreana cuenta con una fi-
brica propia en el vecino pais desde el 2012,
mencioné Roberto Alvarez, jefe de ventas
de DLS. Durante la muestra fueron exhi-
bidos tractores de 40 HP, 65 HP, 85 HP y
110 HP con todos los accesorios, bien com-
pletos y de buen performance en el campo,
Alvarez destacé que se encuentra con gran
aceptacion dentro de nuestro mercado, con
buena proyeccién de ventas para el futuro.
DLS ademds ofrece un completo
servicio de posventa, con repuestos de
la linea para la cual cuenta con depdsito
exclusivo en su casa matriz de Mariano

Roque Alonso. Asimismo, cuenta con
agentes autorizados y distribuidores en
diversos puntos del pais donde con un

trabajo en conjunto van cubriendo las
zonas y las necesidades de los agriculto-
res. Dispone también financiacién pro-
pia hasta 4 afos, con una entrega mini-
ma, con una tasa de interés baja y planes
bancarios locales. [ 2
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Setac con
variedades y
lanzamientos de
maquinarias

L aempresa Setac present6 diversas inno-
vaciones en su stand en el marco de la
Agrodindmica 2018. Durante la feria expu-
so variadas propuestas de las marcas aliadas
que dispone en el mercado para los sectores
agricola y ganadero. Entre las expuestas es-
tuvo la linea de tolvas graneleras de Akron
con nueva ingenierfa, ademds embolsadores
y extractores. De Fankhauser expuso tolvas,
plantadoras y sembradoras, menciono Igna-
cio Sain, gerente de la empresa.

Setac cuenta también con la repre-
sentacién Yomel, de la que ofrecié la
linea de heno, segadoras, rastrillos, en-
fardadoras, rotoenfardadoras y la nueva
mistral, la rotoenfardadora con sistema
encintado de rollos que realiza un doble
trabajo, con la cual el productor se aho-
rra tiempo, costos operativos y mayor
produccién al final de ciclo, resalté.

Otra innovacién presentada fue de la
marca Hook de la que dispone sistemas

de pesajes que permite el control preciso
por semana, mes y afio del peso de ga-

nado por lote. De la misma marca ofrece
lectores de caravana, que ayuda a facilitar
la gestién de trazabilidad en el campo.

En cuanto a la marca Agritech, Se-
tac viene posicionando fuertemente los
microtractores de la marca en cultivos
de yerba mate. Son tractores estrechos,
ideales para desarrollar el trabajo este
tipo de cultivo, ya que son los mds es-
trechos del mercado. Cuenta con trac-
tores con pala de 50 HP de potencia.
También promocioné los motores de la
linea Yanmar y toda la linea de genera-
dores Bambozzi.

De la marca Nogueira llevé la forra-
jera FTN 2500. Es una mdquina que
sin duda brindard un aporte importante

a los pecuaristas, ya que ofrece una efi-
ciencia en el picado en un 100% vy se la
puede utilizar para los procesos de ensi-
laje de mafz, sorgo, pasturas y cualquier
cultivo para alimentacién animal. Otra
caracteristica destacada de esta mdquina
es la capacidad de produccién de la mis-
ma, ya que puede llegar hasta 70 tonela-
das hora, muy répida y eficaz. Nogueira
tiene vasta trayectoria desarrollado este
tipo de mdquinas de alta produccién.
Esta marca se encuentra trabajando hace
40 anos con Setac para cubrir las necesi-
dades del sector pecuario nacional, con
excelente posventa y repuestos.

Setac S.R.L. agradece a cada uno de
los clientes por su participacién y desta-
ca el acompanamiento de cada uno de
los representantes de fébrica.

Monday presente con su distribuidor Implemagq

D e la mano de su distribuidor de la

zona Sur del pafs Implemaq, Mon-

day estuvo presente con variadas lineas

de plantadoras de Planticenter. Ofrecié
ademds plataformas para cosecha de
maiz y la linea para ganaderia Shemac

90 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e DICIEMBRE 2018

de las que dispuso los desensiladores,
mixers y cosechadoras de pasto.

Roberto Cabanas, responsable de
ventas de Monday, comenté que tam-
bién expusieron carretas agricolas de
Jan, tolvas, distribuidores de calcdreo y
la pulverizadora autopropulsada 4x4 de
Jan, equipada con 27 metros de barra y
tanque de 2.650 litros de capacidad con
7 cortes de seccidn, ideal para el trabajo
del pequefio y mediano productor.

Otra alternativa presentada fue Pro
Solus, de los cuales ofrecieron equipos de
pulverizacién para aplicaciones de inocu-
lantes de la linea y monitores de semillas
que van equipados a las plantadoras. Por
tltimo expresd que brindan total respal-
do y soporte técnico desde la empresa
como de fébrica donde cuentan con téc-
nicos capacitados en la regién. CA
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Agrotertil extiende su
propuesta tecnologica

I Encuentro Tecnolégico
inici6 a tempranas horas del
miércoles 5 de diciembre.
Luego de las palabras de

bienvenida expresadas por el Geren-
te Comercial Regional de Agrofértil,
Luiz Carlos De Andrade, el primer
grupo de productores comenzdé un

itinerario de mds de quince estacio-

Agrofértil dio inicio a la temporada de dias de
campo con la decimocuarta edicion de su Encuen-
tro Tecnoldgico en su Area Tecnoldgica de San Al-
berto. La doble jornada se desarrollo el miércoles
5y jueves 6 de diciembre. Durante los dos dias, la
firma recibio alrededor de 600 personas, que lle-
garon hasta el lugar para conocer nuevas tecnolo-
gias orientadas a la produccion agricola.
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nes técnicas. Asi, sucesivamente du-
rante el dfa, fueron formando varias
cuadrillas para recorrer toda el 4rea
tecnoldgica.

Durante el recorrido, los agriculto-
res pudieron observar el comportamien-
to de una amplia gama de variedades
de soja, que en la parcela demostrativa
fueron sembradas en tres fechas diferen-
tes para que el productor tenga un pa-
rdmetro de los materiales que tuvieron
un buen desempenio. De Andrade senalé
que la primera época tuvo un bajo nivel
de luminosidad y un exceso de lluvia.
“La situacién cambia de anio a ano. Un
material que salié muy bien el ano pasa-
do, puede que no se esté comportando bien
este ario. Por eso es importante que el pro-
ductor conozca cudl es el material que se
comportd bien en esta condicion de estrés
inicial”, expreso.

Agrofértil trabaja actualmente con
cuatro obtentores de genética para la
siembra de soja, que son Nidera Semi-

]
Fl

Luiz"CarIos De Andrade,
Gerente Comercial Regional.

ILIZE

PRECALA 3 TN LACHN Rteoril. demormy

llas, Don Mario, Monsoy, y Brasmax.
En total presentaron dieciocho opciones
genéticas, INTACTA RR2 PRO y RR1,
de diversos grupos de madurez y con
distintas exigencias en lo referente a la
fertilidad del suelo.

La empresa difundié sus programas
de control de enfermedades y plagas
orientados al cultivo de soja. Se presen-
taron todas las opciones en fungicidas
e insecticidas que actualmente forman
el portafolio de Agrofértil y se detalld
el posicionamiento de cada uno de los
productos, con el objetivo de proveer
todas las informaciones que requiere el
productor para desarrollar un plan de
manejo adecuado en su parcela.

En la estacién destinada a los hibri-
dos Agroeste se presenté a los produc-
tores un nuevo material que vendrd a
complementar el paquete de maices >
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de la firma en los préximos afios. Igual-
mente, se ofrecieron recomendaciones
técnicas para el manejo agronémico de
este cultivo, y se dio a conocer el progra-
ma de protecciéon contra enfermedades
y plagas.

En lo referente a malezas, en la jorna-
da se presentaron estrategias para el ma-
nejo de las diferentes hierbas daninas que
se encuentran actualmente en los campos
productivos. Se aproveché para dar a co-
nocer el nuevo herbicida de Agrofértil
para el control de buva (Conyza spp).

Una de las estaciones mds atractivas
del recorrido fue la destinada a la Linea
Fertilize. Los técnicos de la empresa pre-
sentaron un ensayo, con el que buscaron
mostrar a los productores los sintomas
que producen en las plantas de soja la
deficiencia nutricional. También se dio
a conocer las distintas fuentes de macro-
nutrientes y micronutrientes que Agro-
fértil tiene disponible para el mercado.

Como en anos anteriores, Yara tuvo
su espacio para dar a conocer la gama de
fertilizantes distribuidos por Agrofértil
en el mercado paraguayo. Esta edicién
del Encuentro Tecnoldgico tuvo también
la participacién de la empresa Siagro,
que orient6 sobre calidad de aplicacién
de agroquimicos y presentd las boquillas
Jacto J3D.

“Esperamos que puedan conocer algu-
nas novedades, que les sea 1itil y les ayude
en el manejo diario en sus propiedades,
como el manejo de plagas, de enfermedades
y de malezas. También tenemos la esperan-

Devanir Ribeiro, gerente
de marketing de Agrofértil.

za que lleven alguna novedad tecnoldgica,

que les facilite el trabajo en el dia a dia”,
expres6 De Andrade.

25 anos con el agricultor. Agro-
fértil inicié su trayectoria en 1993. Ac-
tualmente, tras 25 afios, se encuentra
firme y con ganas de fortalecer atin mds
su estructura en el pafs, sefalé Devanir
Ribeiro, gerente de marketing de la fir-
ma. “Es una empresa que valora la amis-
tad con el agricultor, busca la fidelizacion
con ¢l cliente brinddndole tecnologia, ase-
soramiento técnico y nuevos productos”.

Entre sucursales y silos, la empresa
cuenta actualmente con 25 unidades.
Cuenta con una capacidad estdtica en
silos de 380.000 toneladas de granos, y
acopia mds de un millén de toneladas.
Emplea a mds de 450 personas, y entre
las firmas que se desempenan en el sec-
tor agricola local, es una de las princi-
pales aportantes al fisco, senalé Ribeiro.

Por otra parte, recordé que no todos
fueron buenos momentos en estos 25
afos. La empresa pudo superar los obstd-
culos con mucho trabajo y la dedicacion
puesta en sus colaboradores y clientes.

El principal objetivo que tiene la fir-
ma para los préximos afos es continuar
el acompafamiento al mercado agricola.
Ribeiro menciond que la nueva genera-
cién de agricultores llega con una men-
talidad muy diferente, y que Agrofértil
quiere estar cerca de ellos. “Esta nueva
generacion es totalmente diferente. El
agricultor actual estd muy apegado a la
tecnologia, sigue y dirige el trabajo en el
campo desde su tableta electrénica o telé-
fono inteligente, monitorea su parcela con
vuelos de drones. Agrofértil apunta a este
mercado, que es un nuevo cliente que debe
ser acompanado”.
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Linea Fertilize,
presento
novedoso ensayo

P ablo Bruch, Asesor Técnico de Ven-
tas de la Linea Fertilize, resalté la im-
portancia que tienen los macronutrientes
y micronutrientes en el cultivo de soja;
sefial6 ademds que la nutricién equilibra-
da de la planta permite llegar a una gran
productividad en el campo, y mencioné
que Agrofértil cuenta con los productos
especificos para suplir las necesidades que
puede tener la parcela del productor.

La Linea Fertilize exhibié un ensayo,
en el que los productores pudieron obser-
var la importancia de los macros y micro-
nutrientes en el cultivo de la soja. Bruch
presenté 12 plantas de soja, que se encon-
traban con 65 dias de desarrollo cultivadas
en hidroponfa, la primera muestra conté
con una nutricién completa y las siguien-
tes diez se les fue omitiendo un deter- >

Pablo Bruch, desarrollista
de la Linea Fertilize.
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Bruno Fernandes, desarrollista de la Linea Fertilize durante su disertacion.

minado nutriente; los nutrientes omitidos
fueron: nitrégeno, fésforo, potasio, mag-
nesio, azufre, manganeso, boro, molib-
deno, hierro, zinc; mientras que la tltima
muestra recibié una nutricién completa al
que se le agregd Aluminio, este elemento
causa el engrosamiento de las raices y sub-
desarrollo de las plantas por lo que con-
sideramos importante exponer. “Nuestros
técnicos cuentan con herramientas y estdn
capacitados para identificar a los sintomas
de deficiencia de estos nutrientes en el campo
y orientar al productor para que pueda to-
mar la mejor decision en el manejo de estas
deficiencias, con una recomendacion segura,
para asi poder aumentar la rentabilidad de
su cultivo”, sostuvo Bruch.

Programa nutricional. Bruno
Fernandes, Asesor Tecnico de Ventas de
la Linea Fertilize, presentd el programa
nutricional con el que cuenta la empresa
y explicd el posicionamiento de los nu-
trientes en cada fase fenolégica de la soja.

Fernandes dio inicio a su disertacién
presentando la caja TopBox TS2, el mds
préctico y completo tratamiento de se-
millas de soja del mercado, pues ofrece la
mids alta tecnologfa y combina: el ALTI-
MIX 4 es un insecticida/fungicidas cu-
rasemillas de amplio espectro de control;
el insecticida actda por contacto e inges-
tién y los fungicidas acttian en forma
de contacto y con accién sistémica. Los
fungicidas protegen la germinacién y el
desarrollo inicial del cultivo, protegiendo

C L=

a las plédntulas de los hongos presentes en
las semillas y en el suelo. El insecticida
otorga control sobre insectos masticado-
res. Guepardo, un insecticida de amplio
espectro y accién residual, con accién
fisiolégica, ayudando el desarrollo del
sistema radicular. TOPSEED CoMo un
bioestimulante especialmente formulado
para tratamiento de semillas y aplicacio-
nes foliares, estimula el desarrollo radicu-
lar mejorando la germinacién y el vigor
del cultivo, ademds, ayuda a la planta a
soportar el estrés bidtico y abidtico. AC-
QUANOD EXTRA es un inoculante
acuoso para el tratamiento de semillas
de soja que incorpora Factores Nod en su
formulacién, y utiliza como agente biolé-
gico Bradyrhizobuim japonicum, permi-
tiendo una fijacién biolégica de nitrége-
no mucho més eficiente, promoviendo el
crecimiento vegetal. Y el AcquaProtector,
una mezcla de polisacdridos y polimeros
que protege a las bacterias inoculadas de
la deshidratacién provocada por el medio
ambiente y nutre a las bacterias para que
luego de la siembra desarrolle su metabo-
lismo en forma répida y eficiente. Ade-
mds, posee la capacidad de adherir las
bacterias a las semillas, lo cual permitird
una répida infeccién garantizando la mds
rdpida fijacién de nitrégeno. “Hoy pasa a
ser el tratamiento mds completo con mds
principios activos y dosis correcta de cada
producto incluido en el paquete, brindando
la mejor proteccion tanto de enfermedades
como de plagas. Sabemos lo importante que
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es para el productor llegar a un rendimiento
superior a 4.000 kilos por hectdrea, y para
llegar a eso, se debe realizar un buen trata-
miento de semillas”, afirmé.

Agrofértil cuenta con productos que
proveen nutrientes esenciales, como boro
y azufre, para realizar la fertilizacién de
base. Entre ellos contamos con Protén
(90% de azufre elemental) participa en
la fijacién de nitrégeno y la formacién de
proteinas. Granubor 2 es un producto na-
tural, granulado, formulado inicamen-
te a base de tetraborato de sodio, puede
ser utilizado al voleo, en pre siembra o
en mezcla con fertilizantes, 100% solu-
ble en agua, un fertilizante desarrollado
para atender la demanda nutricional de
boro de cultivos agricolas, proporcionan-
do una liberacién gradual y adecuada a
las plantas. Solubor es una fuente soluble
de Boro que posee alta eficiencia y fécil
absorcién por las plantas via suelo y fo-
liar. Es la fuente de Boro de alta solubili-
dad mds concentrado con el mejor costo
beneficio. Entre sus funciones tienen el
transporte de aztcares en la planta y per-
mitir la formacién del grano de polen.

Para aplicaci6n al voleo, en pre siembra
o entre V4 y V6, este ano Agrofértil lanzé al
mercado el KBOR, con dos formulaciones,
que es KCl mds 1% y 0,5 % de Boro segtin
la necesidad del agricultor. Otro aspecto
importante del KBOR es su granulometria
uniforme, lo cual permite al agricultor una
aplicacion eficiente y adecuada.

En prefloracién la empresa reco-
mienda el uso del producto Ligbor, un
fertilizante liquido para suplir la defi-
ciencia de Boro en los cultivos posee en
su composicién polioles para facilitar la
translocacién del elemento en la planta.
En la fase de llenado de granos posiciona
el K-PLUS, fuente de potasio que actta
en el metabolismo de proteinas y carbo-
hidratos que son esenciales para el creci-
miento vegetativo y para la formacién de
vainas y llenado de granos. Importante
para la activacién enzimdtica, regulacién
osmatica y transporte de fotoasimilados.
“La productividad comienza bien antes de
la siembra, inicia ya en los trabajos previos,
con la preparacion del suelo, la seleccion de
semillas, donde se debe tener en cuenta el
vigor y la germinacion, se debe de cuidar
de la fertilidad del suelo y la necesidad nu-

tricional de la planta, todos esos factores,
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acompanados por el clima adecuado, per-
miten al agricultor alcanzar altas producti-
vidades”, concluyé Fernandes.

Coadyuvantes. Michel Scherer,
Asesor Técnico de Ventas de la Linea
Fertilize, comenté sobre los beneficios
que se pueden obtener con la implemen-
tacién de coadyuvantes en mezclas con
herbicidas, insecticidas y fungicidas.

Scherer presenté el FluidMax Oran-
ge, un coadyuvante que mejora la aplica-
cién de defensivos agricolas y herbicidas,
gracias a que disminuye la evaporacién,
estabiliza la emulsién del fitosanitario,
aumenta la adherencia y reduce la deriva,
disminuye la tensién superficial de las
gotas pulverizadas, aumenta la penetra-
cién translaminar del producto y mejora
la eficacia de la aplicacién.

También destacé el Action Oil Plus
un aceite vegetal purificado emulsiona-
ble, que actia como protector de molé-
culas de alta performance. Posee mayor
concentracién de emulsificantes y sur-
factantes que mejoran la mezcla con el
aguay los agroquimicos, manteniendo el
caldo mds estable, aumentando la efica-
cia de los agroquimicos.

Recomendd la utilizacién de ambos
productos en mezcla con los defensivos,
especialmente con los fungicidas. Actual-
mente tenemos una presion muy grande de
roya, y los productos pierden un poco la efi-
ciencia si no se utilizan los adyuvantes, por lo
que recomendamos proteger la efectividad de
estos productos”, concluyé Scherer.

Michel Scherer, del area de
desarrollo de la Linea Fertilize.

Proteccion contra
enfermedades

F abiano De Jests, jefe del departamen-
to de desarrollo de Agrofértil, destacé
que el compromiso de Agrofértil es acom-
paniar al productor durante todo su ciclo
productivo por lo que lanzan al mercado
su renovado Programa de Fungicida para
el control de enfermedades que la empre-
sa ofrece al agricultor, para manejar las
dolencias que afectan al cultivo de soja.
“Con este programa Agrofértil promovemos
la rotacion de los principios activos, con el
objetivo de disminuir la probabilidad de que
las enfermedades desarrollen resistencia, per-
mitiendo al productor un control efectivo en
su cultivo”, expresé De Jests. Dentro del
mismo planteamiento Agrofértil redisefié
su programa de fungicidas, con Erradicur,
Coliseo, Cardinal, Cardinal Plus, Veloz,
Veloz Ultra, Notable y dos fungicidas que
contienen Carboxamidas.

Destacé que Erradicur, Coliseo, Car-
dinal y Notable son productos ya cono-
cidos por el agricultor, por lo que traen
nuevas propuestas con formulaciones
renovadas de accién sistémica y de con-
tacto, como Cardinal Plus, una triple
mezcla de ingredientes activos que deter-
mina una accién combinada bloqueando
el proceso respiratorio y la sintesis del
ergosterol en los hongos, impidiendo su
desarrollo y multiplicacién. Hace parte
de este lanzamiento el fungicida Veloz,
con excelente poder curativo de la roya
y Estrobilurina de alta eficacia y elevado
control de enfermedades de final de ci-
clo. Asimismo, presenté conjuntamente
a Veloz Ultra, de répida accién y larga
duracién de eficacia, la triple mezcla
otorga mayor espectro de control y un
excelente poder curativo de la roya, po-
see efecto protector, preventivo y curati-

Coadyuvantes
recomendados por Agrofértil.
7 1

vo. “Son estas las propuestas que lanzamos
para el productor en el drea de control de
enfermedades, siempre apuntado a una
recomendacion segura para obtener altos
rendimientos en su cultivo”, coment6.

Manejo de plagas. Agrofértil
cuenta ademds con un programa para
el control de plagas; Fabiano De Jesus
detallé la propuesta que la firma presen-
ta productor. Actualmente los chinches
representan el mayor problema para el
productor en el cultivo de la soja, por lo
que se debe de realizar un monitoreo para
identificar la especie que se encuentra en el
cultivo”, expres6 De Jests. Existen dife-
rentes tipos de chinches, el chinche ma-
r16n (Euschistus heros), el chinche verde
pequeno (Piezodorus guildinii), el chin-
che verde grande (Nezara viridula), y el
chinche barriga verde (Dichelops spp).

El chinche marrén tiene la capacidad
de adaptarse a condiciones desfavorables,
por lo que se observan varias generacio-
nes en el cultivo, resultando en una alta
poblacién. El chinche verde pequefio >

Fabiano De Jesus, Jefe del Dpto.
de Desarrollo de Agrofértil.
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es el que mayor agente causal de dafio en
la soja, su incidencia es tres veces més al
del chinche marrén, y su control es mds
dificultoso debido a su mayor toleran-
cia a insecticidas. El chinche de barriga
verde se presenta al final del ciclo de la
soja, y su perjuicio se observa en la fase
de emergencia del maiz. La presencia del
chinche verde grande es esporddica, pero
tiene la particularidad de desovar gran-
des cantidades, explicé De Jesus.
Resalté ademds que Agroféreil se en-
foca en la rotacién de ingredientes activos
y la utilizacién de férmulas mds modernas
para el control de esta plaga. Destacé que
la empresa propone tres generaciones de
productos provenientes de los neonicoti-
noides. Comprendidos por Alfa-k 3.0 un
insecticida de amplio espectro y accién
residual, con actividad sistémica, en el
insecto afectado, muestra una répida ac-
cién de contacto y estomacal, afectando
el sistema nervioso del mismo. Agresor,
una mezcla con amplio espectro y con
poder residual, que actiia por ingestién
y contacto, afectando de manera rédpida
a los insectos ocasiondndoles una altera-
cién en el sistema nervioso, produciendo
la pardlisis y muerte, sin causar desequili-

brio de las demds plagas del cultivo. Y por

tltimo Militar un insecticida de amplio
espectro de control y accidén residual, con

actividad sistémica y translaminar, prote-
giendo el cultivo en forma integral.

Por otra parte, comenté que Agrofér-
til estd lanzando un nuevo insecticida, se
trata del Nocaute Trio, un producto com-
puesto por tres ingredientes activos con
accién de choque y acttia por contacto e
ingestién, con un mayor poder residual.

Para todos los productos menciona-
dos, Agrofértil recomienda la aplicacién
en mezclas con Action Oil Plus. Un acei-
te que tiene el objetivo de micro encap-
sular el ingrediente activo, lo que permite
que éste se mantenga por mds tiempo en
la hoja. Ademds, facilita la penetracién y
protege la molécula, concluyd De Jesus.

Propuesta de Yara

hiago Vilaverde, consultor técnico co-

mercial de Yara, expresd que la misién
de firma es sencilla pero muy ambiciosa:
alimentar al mundo y proteger el planeta
de forma responsable. “Nuestras soluciones
para nutricion vegetal y agricultura de pre-
cision permiten que los agricultores puedan
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Presentacion del Programa Fungicida e Insecticida.

Py Thiago Vilaverde, consultor técnico comercial de Yara.

aumentar el rendimiento y mejorar la ca-
lidad de sus productos, y al mismo tiempo
reducir el impacto medioambiental”.
Explicé a los agricultores sobre las
caracteristicas de los fertilizantes que
distribuye Agrofértil en el mercado local.
Y presenté los productos que hacen par-
te de la linea RindeMds, tres productos
orientados para la siembra de soja: So-
berano, Robusto y Absoluto. Y destacé
a YaraVera, un fertilizante nitrogenado
posicionado para el cultivo de mafz.
Senalé que SOBERANO vy el AB-
SOLUTO son fertilizantes con elevado
contenido de Azufre y Fésforo soluble
y ROBUSTO es un fertilizante de alta
performance, con elevado contenido de
Potasio, Fésforo y Azufre con alta solubi-
lidad, todos ellos contienen 8 nutrientes
en un solo granulo, Nitrégeno, Fésfo-
ro, Potasio, Calcio, Azufre, Zinc, Boro
y Manganeso, garantizando que todos
estos nutrientes sean distribuidos de
manera uniforme en el suelo tanto en la
fertilizacién de la siembra como al voleo,
lo cual permite que cada planta de soja
reciba la fertilizacién permite al cultivo
explorar su mdximo potencial producti-
vo. “Estos productos fueron desarrollados
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con la tecnologia Procote para lograr mayor
eficiencia operacional en la siembra debi-
do a su elevado padrén granulomérrico y
mayor eficiencia nutricional, dando como
resultado una mayor productividad al cul-
tivo”, destaco.

Por otra parte, explicé que YaraVera,
es un fertilizante con alto contenido de
Nitrégeno protegido y Azufre, que per-
mite menor pérdida del N por volatili-
zacién. La disposicién del Nitrégeno en
diferentes formas (amoniacal y Amidica)
y su eficiente liberacién hacen que el nu-
triente esté disponible y asimilable por el
cultivo. Cuenta ademds con la tecnologia
Tropicoat, como factor antiempedrante.

Por tltimo, recomendé que el uso de
estos fertilizantes se realice segin resul-
tados de andlisis de suelo y de acuerdo
con el requerimiento de extraccién y ex-
portacion de cada cultivo.

Agrofértil es una de las
mayores productoras
de Semillas de soja del
mercado paraguayo

A grofértil trabaja con cuatro ob-
tentores para multiplicacién: Ni-
dera, Don Mario, Brasmax y Monsoy,
teniendo un portafolio con mds de 20
variedades disponibles para atender a
nuestros clientes.

La preocupacién de la firma es aten-
der a sus clientes con una semilla de
buena calidad (priorizando el altisimo
vigor), ya que, la premisa de Agrofértil es
que, adquiriendo estas semillas, el pro-
ductor no tendrd la preocupacién por el

desarrollo de la planta, gracias a su gran
performance. Destacaron que, sembran-
do una semilla de altisimo Vigor y Ger-
minacién, se obtiene un establecimiento
rdpido y uniforme de plantas, teniendo
en cuenta la velocidad de siembra es un
factor determinante de estos puntos.

La firma recalca la importancia a
la utilizacién de semillas certificadas,
debido a que, con ella, el productor ga-
rantiza llenar su expectativa en la bus-
queda de obtener altas productividades
y también asegura que los obtentores,
traigan a nuestro pafs, siempre nuevas
variedades y posibles Biotecnologias
cada vez mds productivas. Destacaron
que la baja adopcién de semilla certi-
ficada en Paraguay puede en futuro
préximo ocasionar un retraso de nue-
vos lanzamientos de germoplantas (con
atributos productivos) y biotecnologias
(tolerancia a plagas, malezas y enferme-
dades) debido a que nuevos lanzamien-

tos de variedades de soja, demandan
tiempo y una alta inversién. Dentro del
dia de campo, contaron con la partici-
pacion de los obtentores:

Nidera Semillas. El Ing. Pascual
Gonzalez, quien presenté las opciones
genéticas (RR1 e INTACTA RR2 PRO)
con los que actualmente la empresa
cuenta, donde Agrofértil Semillas posee
la licencia de multiplicacién de las si-
guientes variedades:

_ NS 7209 IPRO. Apertura de siem-
bra (exclusividad Agrofértil).

_ NS 6906 IPRO. Apertura de siem-
bra (lanzamiento INTACTA RR2
PRO).

_ NS 6909 IPRO. Cierre de siembra.

_ NS 6483. Apertura de siembra (lan-
zamiento RR1).

_ NS 6248. Intermedios de siembra
(lanzamiento RR1). li»

Ana Mascarello, del Departamento
de Semillas Agrofértil.
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Nidera.

Don Mario.
o

Don Mario. El Ing. Alfredo Cidceres,
responsable de negocios de la empresa,

se encargé de presentar las variedades
que Agrofértil Semillas distribuye:
_ 6563 RSF IPRO. Intermedios de
siembra.
_ 5958 RSF IPRO. Cierre de siembra
_ 60i62 RSF IPRO. Cierre de siembra
(lanzamiento INTACTA RR2 PRO).
_ DM 6.8 | RR. Apertura de siembra
(lanzamiento RR1)
_ B62R63 RSF. Intermedios de siem-
bra (lanzamiento RR1)
_ DM 6.2 | RR. Cierre de siembra.

Brasmax. El Ing. Gustavo Giménez,
responsable de desarrollo de Brasmax,
se encargé de presentar las variedades
BMX multiplicadas por Agrofértil Semi-
llas entre las que se destacan:
_ BMX Potencia RR. Apertura de
siembra.
_ BMX Valente RR. Apertura de
siembra.
_ BMX Brava RR. Apertura a interme-
dios de siembra (exclusividad Agrofértil).
_ BMX lIcone IPRO. Apertura de

Brasmax.
o

siembra (lanzamiento INTACTA
RR2 PRO).
_ BMX Garra IPRO STS. Interme-

dios de siembra.

Monsoy. El Ing. Catlos Pino represen-
tante Técnico comercial de Monsoy, presen-
16 las variedades disponibles por el obtentor,
donde Agrofértil Semillas distribuye:
_ M6410 IPRO. Apertura de siembra
_ M5947 IPRO. Intermedios a cierre
de siembra.

_ 6211 IPRO. Cierre de siembra.

Los mismos destacaron que para ma-
yores informaciones técnicas sobre las va-
riedades que Agrofértil Semillas represen-
ta, la firma cuenta con un equipo técnico
capacitado con los que se puede consultar.

Portafolio de
maices Agroeste

Il: n las estaciones dedicadas a la
siembra de maiz los productores
pudieron conocer los hibridos de maiz
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Agroeste que actualmente estdn comer-
cialmente disponibles para el agricultor
y las novedades para la proxima zafra.
Sebastido Da Rosa, gerente del 4rea de
semillas de Agrofértil, explicé las carac-
teristicas agronémicas de los materiales.

Sebastido presenté el hibrido AS
1777 PRO3 un material stiper precoz
que se destaca por su calidad y peso de
granos lo que le otorga una estabilidad
productiva como asi también cuenta con
un excelente sistema radicular y estabi-
lidad productiva. Actualmente es uno de
los hibrido mds comercializado en Para-
guay”, senald.

El siguiente material presentado fue
el AS 1633 PRO3, es un hibrido precoz
ya conocido en el pais. Su diferencial ra-
dica en su alta sanidad foliar, alto poten-
cial productivo y calidad de granos. “7e-
nemos disponible una pequenia cantidad de
semillas de este hibrido para comercializar
en la zafrina 2019”, explicé.

Aprovechando la ocasién presentd
un nuevo hibrido, el AS 1844 PRO3,
que adn estd en proceso de evaluacion
agronémica, que viene para sumar nues-

Monsoy. P
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tro portafolio y su ciclo queda interme-
dio entre sus hibridos ya comercializados
AS 1633 PRO3 y el AS 1777 PRO3.

Recordé ademds que todos ellos
cuentan con la tecnologia VT TRIPLE
PRO, que ofrece la mejor proteccion de la
rafz contra larvas de la vaquita de san An-
tonio (Diabrotica speciosa), proteccion de
la parte aérea del gusano cogollero (Spo-
doptera frugiperda), de la oruga de la es-
piga (Helicoverpa zea), del barrenador del
tallo (Diatraea saccharalis) y también de
la oruga Elasmo. Esta tecnologfa permite
un sistema de control de malezas con la
utilizacién del Roundup UltraMax sobre
el cultivo hasta los estados V4 - V6. Este
cuidado proporciona la proteccion del
potencial productivo que se traduce luego
en una mayor productividad.

Por dltimo, record$ la importancia
de sembrar refugio resaltando que es una
pieza fundamental en el manejo integra-
do de plagas, que permite cuidar el valor
de la tecnologfa, por lo que posicionan el
hibrido 3700 RR2, su objetivo es mante-
ner suficientes insectos susceptibles en la
poblacidn, para que se crucen con los po-
tenciales insectos resistentes que surjan
del lote con la tecnologia y produzcan
una descendencia susceptible. Recomen-
dé utilizar 10% de refugio en la propor-
cién 9:1. (9 bolsas de VT TRIPLE PRO
para 1 bolsa de refugio).

Productividad del maiz. Mis
alld de presentar el portafolio genético
disponible para la siembra, la empresa

Sebastiao Da Rosa, gerente del
area de semillas de Agrofértil.

también orient$ a los productores como

construir la productividad del cultivo de
maiz. Amauri Orlando Junior, Asesor
Tecnico de Ventas de la Linea Fertilize,
fue uno de los encargados de esta esta-
cién y proporcioné las recomendaciones
al respecto.

El proceso para obtener productivi-
dad inicia ya con la desecacién del cul-
tivo previo, en la mayoria de los casos
es de la soja, destacd, el productor debe
de asegurarse de contar con una parcela
libre de malezas e insectos. El siguiente
paso es la eleccién de la semilla, para lo
que recomendé optar por un producto
con garantia de calidad como lo son
los hibridos Agroeste. El cultivo es otro
factor fundamental, en este sentido es
importante que el productor respete la
velocidad recomendada, de 4 a 6 kilé-
metros por hora; la profundidad adecua-
da, de 4 a 5 cm y escoja un disco acorde
al tamafio de la semilla, de esta forma se
puede conseguir mayor nimero de espi-
gas viables por hectdrea.

Posteriormente, entre los estadios V1
y V2, se recomienda iniciar con las apli-
caciones para proteger al cultivo de pla-
gas, especialmente de chinches. Entre
V4 y V6, cuando inicia la definicién de
la produccién, se debe enfocar hacia el
cuidado fitosanitario, es en este momen-
to en el que se finaliza la aplicacién del
Roundup en los hibridos que cuentan
con la tecnologfa VT TRIPLE PRO y
garantizar la nutricién con fertilizantes
nitrogenados. De V6 a V8 se define el
nimero de hileras por espiga, menciond.
“Posteriormente tenemos el florecimien-
to del maiz, que es la fase critica desde el
punto de vista de nutricion y agua es don-
de se define el niimero de granos por hile-
ra. Entre R1 y RG6 se desarrolla el periodo

de llenado de granos donde se finaliza el
proceso productivo con la cosecha’.
“Tomando en cuenta todos estadios
criticos del cultivo y tomando los debidos
cuidados ya mencionados, tendremos la
garantia de lograr alcanzar el mdximo
potencial productivo del Maiz”, concluyd.

Control de plagas y enferme-
dades en maiz. Agrofértil desarro-
116 un programa para el manejo de plagas
en el cultivo, destacando que los princi-
pales inconvenientes se dan con orugas,
chinches, pulgones y cigarritas. Amauri
Colet, asistente de desarrollo de la firma,
orienté a los presentes de qué medidas
tomar en estos casos.

Record$ la importancia de utilizar
semillas tratadas, por lo cual todos los
hibridos Agroeste ya viene tratados con
Insecticida y fungicida, mejorando el es-
tablecimiento inicial del cultivo.

La principal plaga que afecta al cul-
tivo de maiz es el chinche, durante II»

Amauri Orlando Junior, desarrollista
de la Linea Fertilize de Agrofértil.
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Amauri Colet, asistente de
desarrollo de Agrofértil.

el periodo de emergencia hasta V4 causa
los principales danos, se recomienda un
monitoreo de la parcela para detectar la
presencia de chinches. En el caso de in-
festacion, encargé el empleo de dos pro-
ductos para controlar y dejar un efecto
residual. Agrofértil posiciona el insecti-
cida Agresor o Militar. “Posteriormente
es importante seguir con el monitoreo, y si
es necesario, se recomienda hacer una apli-
cacion de Alfak 3.0. Es importante hacer
rotacion de principios activos para el con-
trol de chinches”, manifesto.

A partir de la fase V4 se debe custo-
diar la parcela de la presencia de pulgo-
nes y cigarritas, Para ello, el productor
puede emplear el Agresor, el Militar o
el Alfak 3.0. “De esta forma, la planta
llega vigorosa al final del ciclo, con espigas
viables y el maiz puede expresar todo su
potencial productivo”.

Wryllyan Azevedo, asistente de de-
sarrollo de Agrofértil, orient6 sobre el
control de enfermedades en parcelas
de maiz, recomendando que la primera
aplicacién de fungicidas se realice entre
los estadios V8 y V10, posiciona Avert
Gram en forma conjunta con Notable
y para la segunda aplicacién (antes del
florecimiento) recomendamos Avert en
forma conjunta Notable, siendo que
Avent Gran y Avert tiene mejor control
para Cercospora spp., roya 'y Helminthos-
porium. El Notable, por su parte, prote-
ge al cultivo de la mancha blanca, que es
una enfermedad que puede causar danos
significativos en los cultivos de maiz,
esta mezcla de ingredientes activos de-
termina una accién combinada, contra
la germinacién de esporas, crecimiento
del micelio y esporulacién.

Wyllyan Azevedo orientd sobre el control

“Para cada caso en particular existen
recomendaciones oportunas para posicio-
nar el mejor hibrido, considerando la épo-
ca de siembra y las condiciones ambienta-
les de cada region, como asi también los
cuidados que se debe de tener para obtener
el rendimiento deseado”, agregé.

Manejo de
plantas daninas

E n la estacién destinada exponer acer-
ca del control de malezas Danilo De
Souza, asistente de desarrollo de la em-
presa, explicé las caracteristicas de la nue-
va herramienta que dispone la empresa en
este segmento, el herbicida Climber.
Climber, un herbicida pre emergente
con un control superior de hojas anchas,
malezas dificiles, y efecto pre emergen-
te en hojas finas, como asi también del
capif porord y otras gramineas en pree-

de enfermedades en parcelas de maiz. PY

mergencia, es un producto con mayor
efecto residual y un mayor espectro de
control de las malezas. Recomendé que
la aplicacién de Climber se realice por lo
menos unos 15 dias antes de la siembra
de la soja y resalté que se debe de tener
una lluvia del5 mm en este periodo.
Por ultimo, explicé que Climber
formard parte del programa para el
control de malezas junto con Ambush,
un herbicida no selectivo indicado para
desecacién pre-siembra, en el sistema de
siembra directa, posee accién de con-
tacto, controlando las malezas de hojas
anchas y gramineas anuales; junto con
el ya conocido Premier un herbicida gra-
minicida, formado por la combinacién
de 2 ingredientes activos. La mezcla le
confiere un sinergismo para el control de
malezas de hojas finas en cultivos y 4reas
de desecacion. li»
Danilo De Souza y Fredy

Rodas, del Departamento de
Desarrollo de Agrofértil. PY
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Sile Troncal 3
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Silo Magagnin
Colonia 8 de Diciembre
Distrito de Minga Pord a 96 km de la Colonia San Lorenzo Troncal 3
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Calidad de aplicacion

L a empresa Siagro, dedicada a la im-
portacién de repuestos de Jacto,
presentd las opciones de picos que estdn
disponibles actualmente para el produc-
tor. Eugenio Duarte, del departamento
de ventas de la firma, sefialé que el obje-
tivo es que el agricultor utilice la boquilla
adecuada a los determinados trabajos de
pulverizacién.

Siagro, Jacto, y Agrofértil, iniciaron
una alianza para ofrecer un servicio de
calidad al productor agricola. “Primera-
mente dimos una instruccion a los inge-
nieros agrénomos de Agrofértil, sobre los
productos de Jacto y la calidad de aplica-
cidn que actualmente tiene. Esta alianza
empezamos el aro pasado’.

Siagro ademds es distribuidor de Re-
tamozo Hermanos para las maquinarias
Jacto. En la jornada exhibié el pulveriza-
dor autopropulsado Uniport 2530, pro-
ducto que ya es bastante conocido por los
productores. El equipo tiene una barra
de 30 metros, con 8 cortes de seccidn, y
un tanque de 2.500 litros. Estd equipado
con piloto automdtico y GPS. También
llevé para mostrar la abonadora Uniport
5030 NPK, que fue lanzada en el merca-
do paraguayo durante el 2017.

Araken Ancelote, del drea de tecno-
logfa de aplicacién de Jacto, acompafié
a los representantes de Siagro y orienté a
los agricultores sobre los diferentes tipos
de boquillas empleadas para la aplicacién
de productos agroquimicos.

Para definir el tipo de pico a utilizar
se debe tener en cuenta varios factores,
senald. El tipo de aplicacién que serd rea-
lizado y la densidad foliar de las plantas

Eugenio Duarte, del departamento
P de ventas de Siagro.

g

son algunas de las situaciones determi-
nantes. “Se define el modelo que propor-
cione gotas suficientes para tener una ca-
lidad de aplicacion y penetracion en las
hojas”, agregd.

El clima es otro elemento de gran in-
cidencia en la calidad de aplicacién, ex-
plicé. En condiciones climdticas ideales,
el productor puede realizar una pulveri-
zacién de calidad muy superior. También
recomendd verificar las boquillas, y evi-
tar el uso de picos desgastados, ya que
también repercuten en forma negativa.

La tecnologfa mds nueva en lo refe-
rente a picos es el J3D, dltimo lanzamien-
to de Jacto en este segmento. Ofrece una
cobertura y penetracién muy superiores,
afirmé. La boquilla tiene un 4ngulo de
inclinacién bien acentuado, de 37.5°. Las
gotas que producen estdn dentro de la cla-
sificacién de media a fina, lo que permite
controlar la deriva. “Creemos que existe
mucho a mejorar en lo referente a calidad

Araken Ancelote, del area de
tecnologia de aplicacion de Jacto.

de aplicacion. No solo en Paraguay, sino
también en Brasil. Por eso buscamos lle-
var estos conocimientos, intercambiar ideas
para mejorar mucho mds en esta drea’.

Gestion de envases vacios

| encargado del Sistema de Gestién

de Envases Vacios (SIGEV) por
Agrofértil, Joao Paulo Da Silva, explicé
el procedimiento adecuado que se debe
realizar con los recipientes de agroqui-
micos, con un especial enfoque en los
materiales no reciclables. “E/ objetivo de
SIGEYV es recolectar la mayor cantidad de
envases vacios del campo, minimizando el
impacto negativo de estos a la salud huma-
na, los animales y el ambiente, concien-
ciando a todos sobre la necesidad de una
manipulacion adecuada de los mismos”.

Resalté que Agrofértil, como distri-
buidora de agroquimicos, estd adherida

Calidad de aplicacion.
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Presentacion del Sistema de
Gestidn de Envases Vacios.

al SIGEV vy recalcd que la em-
presa estd obligada a recolectar
los envases que envia al campo
para posteriormente entregar al
sistema. Explicé que existen dos
procesos adecuados de manipu-
lacién de los envases vacios una
vez vertido totalmente el conte-
nido del envase en el tanque pul-
verizador:

El
como el Triple lavado, consiste
en “lavar el envase con 3 enjua-
gues consecutivos” el lavado se

primero es conocido

realiza adicionando agua limpia
en el envase hasta % de su volu-
men, luego tapar bien el envase y
agitar por 30 segundos, este pro-
ceso se debe realizar este 3 veces,
se debera vaciar el contenido del
envase en el tanque pulverizador
por cada lavado y por tltimo in-
utilizar el envase, perforando el
fondo y almacenar transitoria-
mente en el depésito.

El segundo método es el
Lavado a presi6n, para ello se re-
comienda colocar el envase en el
lugar preparado del tanque pul-
verizador, accionar el mecanis-
mo para liberar el agua a presién,
mover el envase en todas las di-
recciones para que las paredes de
este sean alcanzadas por el agua.
Transferir el agua del lavado al
tanque pulverizador e inutilizar
petforando el envase.

Aclaré que los productos
que sufrieron derrame de pla-
guicidas, cartones, bocas de los
envases que contienen el alumi-

nio son incinerados, y el proce-
so de lavado y descontamina-
cién del pldstico requiere del
uso de agua, una vez terminado
el proceso el agua es tratada
para su posterior reutilizacion.

Aclar6 también que un Sis-
tema de Gestién de Envases Va-
cios funciona correctamente si
el productor hace el proceso de
triple lavo o lavado a presién y
el perforado de los envases para
evitar adulteracién y reutiliza-
cién de los envases vacios y tam-
bién fundamentalmente que el
Sistema tenga tratamiento de re-
siduos, sean estos liquidos o sdli-
dos. Por tal motivo recomienda
a los productores y Empresas
que tengan en cuenta a quién
entregan los envases vacios.

Da Silva destacé que Agro-
fértil tangibiliza su pacto con el
medio ambiente promoviendo
el SIGEV, por lo que habilité 6
locales de recepcién de envases
vacios, ubicados en las zonas de
Silos Santa Fe, Fortuna, Tron-
cal 3 y Santa Rosa dentro del
departamento de Alto Parand;
y Nueva Esperanza y Nueva
Durango en Canindeyd. Ade-
mds, cuenta con convenios de
recoleccién de envases vacios
con las Cooperativas: Nueva
Durango, Raul Pena, Copro-
nar, Sommerfeld., el Silo SEA-
GRI 14000, Transagro: Casilla
2, Nueva Toledo y Campo 9,
I.A.S.A., SEM-AGRO e IRU-
NA Semillas informé. CA
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universidad

CORVERIO anCarlos

1"R CONGRESO DE HORTICULTURA

La USC capacita sobre los nuevos
conceptos y iecnologlas para la
produccion horticola intensiva

Con el lema “La Agricultura del Mafiana”, la Universidad San Carlos (USC) llevo a cabo con éxito
el 1" Congreso de Horticultura. EI mismo incluyo 24 charlas desarrolladas por destacados profe-
sionales en el area a nivel nacional e internacional, exposicion de estudios cientificos, ademas de
productos y servicios para el sector. Se realizo en la sede central de la casa de estudios, durante
los dias 30 de noviembre y 1 de diciembre. Contd con la presencia de numerosos participantes.

| rector de la USC, ingeniero

agrénomo Ronaldo Dietze,

manifesté durante el acto de

apertura que el evento es im-
portante por tratarse de la produccién
de alimentos. Paraguay tiene un gas-
to significativo en la importacién de
hortalizas de paises vecinos, a pesar de
que el pais cuenta con todas las con-
diciones para aumentar la produccién
horticola.

Expresé que las ciudades en Para-
guay crecen y en el campo quedan me-
nos cantidad de habitantes. “Cuando las
personas se urbanizan necesitan de mds
alimentos. Y en este aspecto las hortalizas
son alimentos que cada vez tienen ma-
yor demanda, por la variedad, calidad y
nutrientes. El costo de la tierra también  tos, la aplicacion de tecnologias y en la  naria, porque existen épocas de ingresos
aumentd de valor. Esto significa que hay  inversion de capital”, dijo. de productos en cantidades importantes
que apuntar a una produccion intensiva Destac6 ademds que el problema de  desde Argentina o de Brasil. Esta situa-
de hortalizas, intensificar los conocimien-  la produccién horticola es que es estacio-  ¢idn se puede solucionar con la inversién
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en el uso de invernaderos por parte de
los productores de Paraguay, donde se
controlan la temperatura, la humedad,
las condiciones del suelo y la sanidad,
para obtener la produccién fuera de épo-
ca. De esta manera se puede prolongar
la existencia de las hortalizas de produc-
cién nacional, con aplicacién de tecno-
logfa, ademds de lograr mejores precios
por los productos.

Con el primer Congreso de Hor-
ticultura, la universidad invita a los
estudiantes, técnicos, productores y el
publico en general a desarrollar la hor-
ticultura y fruticultura, teniendo en
cuenta la importancia de estos rubros y
de actividades intensivas de produccién,
comercio y de transformacién de ma-
yor valor agregado. El rector de la USC
expresé que las hortalizas y frutas son
dos alternativas para aplicar en una pro-
duccién intensiva, donde en una menor
cantidad de superficie se puede obtener
mayor valor o rentabilidad.

Durante los dos dias de duracién
del congreso disertaron profesionales
con una amplia trayectoria en el sector,
de Paraguay, Argentina y Uruguay, con
el objetivo de aportar conocimientos y
experiencias para avanzar en el rubro.
El evento conté con el apoyo de auspi-
ciantes como el Consejo Nacional de
Ciencia y Tecnologia (Conacyt) y PRO-
CIENCIA. También Agrosol, Solucio-
nes Agropecuarias; Agrofield S.R.L.,
La Agricola S.A. De Seguros Generales,

Empresas que apoyaron el evento.

Dekalpar, Fapasisa S.A., Kasamatsu
S.A.C.I, Revista Actualidad del Campo
Agropecuario, DIESA, Envaco y Pulp.
Algunas de las empresas auspiciantes
participaron con stands y aprovecharon
para difundir sus productos y servicios.

Los temas. Durante los dos dias el
programa incluyé un total de 24 charlas,
que se desarrollaron de manera simultd-
nea en tres salones diferentes. Los parti-
cipantes tuvieron la posibilidad de elegir
la charla de su interés. El primer dia de
capacitacion los disertantes abarcaron
temas relacionados a la horticultura en
la economia paraguaya y en el agronego-
cios, cultivos protegidos, aprovechamien-
to integral de banano, hortalizas y agri-

Ronaldo Dietze, rector de la USC.

IllSllIm s.n.:.;. _

e
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cultura climdticamente inteligente y los
problemas de produccién en Paraguay.
La importancia de la horticultura para
los pequefios productores, efectos del cam-
bio climdtico. Produccién de flores de cor-
te, apicultura en la horticultura y Buenas
Précticas Agricolas. También nematodos
fitoparasitos en el rubro, fertilizantes efi-
cientes y bioestimulantes. Andlisis estacio-
nal de precios y ofertas, plantas medicina-
les y produccion en sistema hidropénico.
Durante el transcurso del segundo dia
de actualizacién, los temas propuestos por
los especialistas fueron control de plagas
en horticultura, innovacién biotecnolégi-
ca, ferti-irrigacién. Tipos de pldsticos para
la produccién, hortalizas no tradicionales,
impacto ambiental por el uso de pldsticos,
micronutrientes en frutas y hortalizas, y
microorganismos eficientes.

Importancia de la produccion
horticola para la economia
paraguaya. En el acto de apertura
del Primer Congreso de Horticultura, el
economista Santiago Pefa presenté una
visién global de la economia del pais y la
importancia de la horticultura, en cuan-
to la produccién y generacién de empleo.
Y también sobre el impacto que tienen
las acciones de las instituciones publicas,
para dar una mayor competitividad al
sector horticola.

Manifest6 que Paraguay tiene un
gran potencial en el sector agropecuario.
Se dispone de una superficie de cerca 1>
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de 40 millones de hectdreas, de las cuales
unas 20 millones de hectdreas correspon-
den a tierras productivas. Indicé que se
necesita conocer que los requerimientos
de estar tierras, para que puedan produ-
cir y sean fuente de alimentos y también
fuente de empleos en Paraguay.

Inversion. Afirmé que el sector agri-
cola no es simplemente un sector que
produce alimentos, sino que también
aplica mucha tecnologfa en variedades
de semillas, productos, mdquinas e im-
plementos, que permiten llegar a luga-
res que en otros tiempos era imposible.
Para que Paraguay pueda avanzar en
el sector agricola y horticola, que en la
actualidad tiene un volumen de nego-
cios importante, tanto que para cubrir
la demanda se importa de Argentina
y Brasil productos que se pueden pro-
ducir a nivel nacional. Expresé que en
economia, esta situacién se interpreta
como fallas del mercado, acciones que
el mercado no soluciona por si solo.

Resalté que la inversién en infraes-
tructura en sectores que son muy sensi-
bles como la horticultura, es fundamen-
tal para igualar las oportunidades entre
los que tienen mucho y los que tienen
poco. Paraguay es un pais con una po-
blacién muy dispersa. Para este tipo de
poblacién entregar servicios publicos tie-
ne un alto costo, por ello requiere de una
intervencién del Estado para la agrupa-
cién de las unidades productivas. Para
ofrecer infraestructura bdsica, caminos
adecuados y puentes que aseguren a los
productores la llegada de su produccion
hasta los centros de consumo.

Estabilidad Macroecondmica. El
economista destacé ademds la importan-
cia de la estabilidad macroecondmica,
que a pesar de ser buenos no impactan
en la micro. Explicé cuando se analiza la
micro, se comienza a ver cémo afecta a
cada una de las personas. A todos afecta
de una manera diferente, a algunas el cre-
cimiento econdmico les favorece y a otras
no les va bien y no se sienten representa-
dos por el crecimiento. “Pero al final hay
un proceso de transmision muy importante,
que es el que iguala las oportunidades, lo
que no significa que todos tendrdn el mis-
mo éxito. Una inflacién baja y estable es un

bien muy preciado, dificil de valorar para
los pequerios productores, los mds vulnera-
bles a los cambios de precios”, dijo.

La actividad macroecondmica tiene

un fuerte impacto en la actividad agri-
cola y principalmente en los pequefios
productores porque permite tener un
horizonte de tiempo. Esta situacién se da
porque muchas veces el pequefio produc-
tor no estd actualizado, no tiene acceso
a instrumentos financieros, que permitan
protegerse de la inflacion. “Para que la
produccion horticola siga avanzando y ten-
ga rentabilidad es fundamental que la pre-
visibilidad de los costos, lo que se da a través
de una inflacion baja y estable”, comentd.

Herramientas para seguir
creciendo. Santiago Pefia afirmé que
Paraguay tiene un gran potencial, en los
tltimos afios es el pais de mayor creci-
miento econdémico en América Latina y
el Caribe mds del 100% en promedio en
los dltimos 10 afos. En la actualidad los
datos actualizados que publica el Banco
Central sobre el PIB, la produccién total

Santiago Pefa, economista.
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que tiene el Paraguay, es similar a Perd,
Colombia. El PIB per cépita es el doble
al de un pais como Bolivia, pero con po-
sibilidades para crecer mds.

Durante la charla indic6 que para iden-
tificar las herramientas que tiene Paraguay
para seguir creciendo en las préximas déca-
das, Paraguay necesita tomar medidas que
sobre el interior de la economfa. Entre ellas
menciond el aumento de la productividad
en el sector agropecuario. Luego los secto-
res mds pequefos como el de los horticul-
tores, donde existe una falta de estabilidad
productiva. “Aqui es donde se identifican tres
elementos, que son: La inversion piiblica, es
Sfundamental. La informacion, que permita
que fluya la produccion hacia los centros de
consumo; y los centros de produccion, que
le pequerio productor tenga la capacidad de
manejar la informacion de la oferta y de-
manda. Y el tercer elemento es la tecnologia,
donde el pequeno productor requiere apoyo
para acceder a la misma y que le permita
mejorar los rendimientos”, expresé. Afirmé
que se vislumbra para los préximos 10 y 15
afios un Paraguay que va avanzar de mane-
ra mucho més répida en el proceso de mo-
dernizacién de la economia, tecnificacién e
impacto sobre cadenas productivas.

En otro momento coment6 que Para-
guay es el dnico pais en Sudamérica, que
tiene su capital en la frontera. Esta situa-
ci6n hoy es complicada para el pais que los
tres centros urbanos de mayor consumo,
Asuncién, Ciudad del Este y Encarnacién
se encuentra ubicada en ciudades limi-
trofes. “Es un gran problema, el gobierno
tiene que seguir trabajando en los controles
en aduana y en los controles limitrofes. Pero
hay que entender que la principal fortaleza
estd en ser competitivos. El tomate no tiene
que entrar de Brasil ni Argentina, porque en
Paraguay es de mejor calidad y tiene precios
mas competitivos”, agregd. CA
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Brasil mejora
expectativa de cosecha

1 USDA proyecté la produccién

mundial de soja en 369,20 millones
de toneladas, por encima de los 367,50
millones de noviembre. Las existencias
finales fueron calculadas en 115,33 mi-
llones, frente a los 112,08 millones del
mes pasado y a los 112,79 millones pre-
vistos por los privados.

Para los Estados Unidos sostuvo la
cosecha en 125,18 millones de tonela-
das; la molienda, en 56,61 millones; el
uso total, en 60,08 millones, y las ex-
portaciones, en 51,71 millones. De igual
modo, las existencias finales quedaron
inalterables, en el récord de 26 millones
de toneladas, por encima de los 25,72
millones esperados por el mercado.

Asimismo el USDA estimé la produc-
cién de soja de Brasil en 122 millones
de toneladas, por encima de los 120,50
millones calculados el mes pasado. Las
ventas externas fueron proyectadas en
81 millones, frente a los 77 millones de
noviembre.

Para la Argentina el USDA estimd la
produccién de soja en 55,50 millones de
toneladas, sin cambios. En cuanto a las
importaciones, el organismo las mantu-
vo en 4,20 millones. En cambio, las ex-
portaciones de poroto fueron reducidas
de 8 a 5 millones.

El USDA tampoco proyecté cam-
bios en las cifras respectivas a China,
dado que su produccién fue sostenida
en 16 millones de toneladas y sus im-
portaciones, en 90 millones. El stock

final chino también fue sostenido en
19,84 millones.

Incrementan la
produccion y stock

1 USDA estimé en su informe

mensual de diciembre una pro-
duccién de maiz en 1099,91 millo-
nes de toneladas, por encima de los
1098,95 millones de noviembre. Las
existencias finales fueron calcula-
das en 308,80 millones, frente a los
307,51 millones del mes pasado y a
los 307,59 millones previstos por los
privados.

Para Estados Unidos mantuvo
hoy su estimacidn sobre la cosecha
en 371,52 millones de toneladas.
Lo mismo hizo con el uso forraje-
ro, en 139,71 millones, pero redujo
de 320,82 a 319,55 millones de to-
neladas el uso total, producto de la

Cotizaciones en Chicago @s-12-1s)

Soja

Trigo

Fuente: CBOT.

Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes USs$/t
Enero-19 324 Marzo-19 187 Marzo-19 147
Marzo-19 329 Mayo-19 190 Mayo-19 150
Mayo-19 333 Julio-19 193 Julio-19 153
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reduccién del uso de maiz en la industria
del etanol, de 143,52 a 142,24 millones.
Las exportaciones fueron sostenidas en
62,23 millones. Asi, las existencias finales
fueron elevadas de 44,10 a 45,25 millones
de toneladas, con lo que quedaron por en-
cima de los 44,15 millones previstos por
los operadores.

Para Brasil sostuvo la produccién total
en 94,50 millones de toneladas, al igual
que las exportaciones, que fueron calcula-
das en 29 millones.

Para la Argentina el USDA estimé la
produccién de maiz en 42,50 millones de
toneladas, sin cambios. Tampoco modificd
su estimacion sobre las ventas externas, que
quedaron en 28 millones.

Asimismo elevé de 33,50 a 35 millones
de toneladas el volumen de la cosecha de
maiz en Ucrania e incrementé de 27 a 28
millones su saldo exportable.

Las estimaciones para la Unién Euro-
pea (UE) fueron de 59,50 frente a 60,40
millones de toneladas la produccién de
maiz del mes anterior, en tanto sus impor-
taciones fueron sostenidas en 21 millones y
sus exportaciones, en 1,50 millones.

Entre los paises importadores, el USDA
elevé la demanda de Japén, de 15 a 15,50
millones de toneladas, y mantuvo las com-
pras de Méjico en 16,70 millones.

Asimismo el USDA mantuvo sin
cambios las diversas variables comercia-
les de China, cuyo stock inicial quedd
en 222,54 millones de toneladas; la co-
secha en 256 millones; las importaciones
en 5 millones, y las existencias finales en
207,49 millones.

Con los stocks
fortalecidos

1 USDA proyecté la produccién

mundial de trigo en 733,41 mi-
llones de toneladas, levemente por
debajo de los 733,51 millones de no-
viembre. Las existencias finales fue-
ron calculadas en 268,10 millones,
frente a los 266,71 millones del mes
pasado y a los 266,79 millones pre-
vistos por los privados.

Para Estados Unidos, el USDA
mantuvo el volumen de la cosecha en
51,29 millones de toneladas; las impor-
taciones en 3,81 millones; el uso forra-
jero en 2,99 millones, y el uso total en
31,27 millones. La previsién de las ex-
portaciones fueron reducidas de 27,90
a 27,22 millones. Asi, las existencias fi-

nales fueron elevadas de 25,84 a 26,52
millones de toneladas y quedaron arri-
ba de los 26,02 millones previstos por el
mercado. El organismo oficial estadou-

nidense sostuvo la produccién de trigo
de Rusia en 70 millones de toneladas
y elevd las previsiones de exportaciones
rusas de 35 a 36,50 millones de tone-
ladas. Para Ucrania las cifras quedaron
sin cambios, con una cosecha de 25 mi-
llones exportaciones por 16,50 millones
de toneladas. Para Canad4 fue elevada
de 31,50 a 31,80 millones de toneladas,
mientras que sus exportaciones fueron
sostenidas en 24 millones.

Asimismo para la UE, su cosecha
fue mantenida en 137,60 millones
de toneladas, al igual que sus impor-
taciones, en 6,50 millones, pero sus
ventas externas fueron reducidas de
23 a 22 millones.

Méquinas vendidas. Hasta Noviembre-2018

Tractores Fuente: Cadam.
John Deere 740

Massey Ferguson 435

New Holland 240

Valtra 194

Case 128

Fotén 44

Mahindra 30

LS 27

Landini 25

Deutz-Fahr 5

Total 1.868

Cosechadoras Fuente: Cadam.
New Holland

John Deere

Case

Massey Ferguson

CLAAS

Valtra

Total

2018, buen ano de las maquinas

unque sin presentar los datos a diciembre, nos per-
mitimos afirmar que el 2018 es un buen afio para

las mdquinas. Los datos de importacién y venta de trac-

tores, cosechadoras y pulverizadoras lo confirman.
Segiin los niimeros de la Cdmara de Automotores

y Maquinarias (Cadam) hasta noviembre de este afio

se vendieron 1.868 tractores y 309 cosechadoras, que
comparado al mismo periodo del ciclo del ejercicio an-
terior significan 409% y 17% mds respectivamente.

En cuanto a las importaciones de tractores, cose-
chadoras y pulverizadores se registré a noviembre un
incremento del 67% en comparacién al 2017.

Las cifras hablan por si solas, después de muchos
afios se volvié a dinamizar bastante el mercado de ma-
quinarias agricolas, principalmente el de los tractores.

Este segmento también diversificé bastante las ofertas,
se sumaron nuevas marcas, se ampliaron las proceden-
cias y todas con buena aceptacion.

En cuanto a las marcas més vendidas, las preferen-
cias fueron estables desde el principio de afio con lo cual
en tractores, John Deere permanece en primer lugar
con el 40% del mercado, en segundo lugar Massey Fer-
guson con el 23% de las preferencias y en tercer lugar se
posiciona New Holland con el 13% de las ventas.

En cuanto las cosechadoras, New Holland se man-
tuvo al frente con el 41% del mercado, en segundo lugar
quedé John Deere con el 39% del mercado y en tercer
lugar Case IH con el 11%. Ahora la expectativa estd en
el 2019 cuyo éxito mucho dependerd del resultado de la
campana sojera en marcha.
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La fiesta del agronegocio
e

Ciabay cierra el ano 2018 con el “Ciabay Show, la Fiesta del Agronegocio” que finalizo con exce-
lentes resultados. Fue organizado por Ciabay y New Holland. Tuvo una duracion total de 10 dias.
Se realizo en las sucursales de Ciabay ubicadas en los departamentos de San Pedro, Canindeyu,
Alto Parana e Itapaa. Estuvo dirigido a la familia de los agricultores clientes en cada una de estas
zonas. Incluyo charlas técnicas e informativas sobre productos, servicios, manejo de plagas y en-
fermedades de los principales cultivos agricolas. Exposicion de productos y promociones especiales
de maquinarias, implementos, repuestos e insumos de las diferentes representaciones la empresa.

a fiesta de las novedades, con
tecnologfa de punta, para
la produccién agropecuaria
tuvo una variedad de atrac-
tivos para todos los integrantes de la
familia del campo. Conté con la parti-
cipacién de numerosas personas. Mien-

tras los productores participaban en las
capacitaciones, las mujeres del campo
tuvieron un dfa de spa y los nifos acti-
vidades de entretenimiento.

El Ciabay Show tuvo una dura-
cién total de 10 dias. Se desarrolld
durante dos dias en cada una de las
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sucursales: en Santa Rosa, se realizé
los dias 1 y 2 noviembre; en San Al-
berto, 8 y 9 de noviembre; en Nueva
Esperanza, 15 y 16 de noviembre; en
Santa Rita, 22 y 23 de Noviembre; y
en Bella Vista, se llevé a cabo los dias

6y 7 de diciembre.
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En el local de Nueva Esperanza,
Selva Duarte, gerente de New Holland
e implementos de dicha sucursal sefalé
que durante el evento, cada una de las
sucursales anfitrionas, present6 una par-
cela demostrativa de la eficacia de los in-
sumos, test drive de tractores, exposicién
y promociones de las diferentes marcas
de productos, maquinarias e implemen-
tos que representa la firma, como New
Holland, Tatu Marchesan, Vence Tudo,
Jacto, Grap Agrocete, Bayer, Oxiquimi-
cay otros. Contaron con la presencia y el
acompafiamiento de varios representan-
tes de fébrica.

Por su parte Gedor Vieira, director de
la marca New Holland Ciabay comenté
que el Ciabay Show se desarrolla por se-
gundo afio consecutivo con un rotundo
éxito. “La idea es ofrecer a los clientes un
evento donde puedan disfrutar en familia,
el productor acompanado de su esposa e bi-
jos. De esta manera, también reconocemos
y destacamos la importancia de la familia
como el principal soporte para los clientes”,
expreso.

Aproveché la ocasién para anun-
ciar que préximamente se habilitard el
primer centro de entrenamiento New
Holland en Paraguay. Agregé que el
mercado en el sector de agricola atra-
viesa un buen momento. Este afio tuvo
un crecimiento interesante y promete un
gran afio agricola. A diferencia de otros
paises, Paraguay estd pasando por un buen
ano agricola por tercer ano consecutivo. Y

Selva Duarte, gerente de New
Holland e implementos de la
sucursal Nueva Esperanza.

las expectativas para el 2019 también son
buenas”, dijo.

Gedor Viéira, director de la
marca New Holland Ciabay.

Ciabay Show en
Nueva Esperanza.

Du-
rante la jornada en el local de Nueva
Esperanza, el representante del departa-
mento de posventa, Amauri Fagundes,
presenté al publico los programas que
lleva adelante Ciabay, con el objetivo de
brindar una mejor atencién al cliente y
buscar su fidelidad. Entre algunos de
ellos mencioné los Centros de Capacita-
cién, que comenzardn a operar a partir
de marzo de 2019; ademds de la certifica-
cién internacional ISO, que garantiza la
calidad del servicio de posventa.

Danilo Galvio, responsable de pos-
venta de Ciabay New Holland, expuso
las innovaciones en tractores de New
Holland y detalld las caracteristicas y
ventajas de la linea T7000, TL y T6.

En la ocasién manifesté que son I»
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tractores que vienen renovados, con
mejoramientos adecuados a las necesi-
dades actuales. Estdn equipados para
realizar tareas de agricultura de preci-
sién, cuentan con motores electréni-
cos, gestion de potencia para un menor
consumo de combustible y para lograr
mayor eficiencia. Son méquinas que
ofrecen mayor practicidad a la hora de
realizar el mantenimiento. Ademds de
confort para el operario en la cabina.

“New Holland pone mucho esfuerzo
en el desarrollo de maquinarias que se
caracterizan por la practicidad, para el
mantenimiento diario, la operacidn de
Jécil uso con comandos interactivos para
el operario. Son tractores muy robustos,
para atender diferentes actividades en el
campo”, expresd.

El asesor de negocios de Bayer, Mi-
guel Andino ofrecié una charla técnica
sobre “Los Componentes de Produccion
de la Soja”. Explicé que los mismos son:
El nimero de granos por metro cuadra-
do y Peso de la semilla. En la oportuni-
dad explicé que el nimero de granos,
se establece de acuerdo al nimero de
plantas, vainas por plantas y nimero
de granos por vainas. Recomendé a los
agricultores cuidar estos aspectos en el
momento de la siembra, con el trata-
miento de semillas, para evitar o redu-
cir la pérdida de plantas.

En cuanto al peso de granos, men-
ciond que estd relacionado al drea foliar.
Es decir, que las hojas son la fdbrica del
grano. En este caso, sugiri6 el uso de un
buen producto fungicida e insecticida.
Ademds de atender las necesidades nu-
tricionales de la planta.

Fernando Mazzonetto,
representante de
Agrocete para el Sur

Victor Montiel,
supervisor regional
de ventas de insumos
para el Sur del pais.

Amauri Fagundes,
representante del
departamento de
posventa.

Durante su presentacién mostrd
una paleta de productos disponibles
para el cuidado de los dos componentes
importantes en la produccién de soja.
Para el tratamiento de semillas, reco-
mend¢ iniciar con CropStar o Sunato.
En insecticidas, Bulldock, Connect, y
un nuevo lanzamiento Solomon. Tam-
bién Larvin y Alsystin. En fungicidas
destac6 Cripton y el nuevo Cripton
XPRO, que viene con tres modos de
accién diferentes para la proteccién de
las moléculas. Por dltimo, dependiendo
de la situacion, para la tercera, cuarta o
quinta aplicacién el SphereMax.

El cie-
rre de la fiesta de Ciabay tuvo lugar en
Bella Vista. En la oportunidad el repre-
sentante de Agrocete para el Sur del pais,
ingeniero Fernando Mazzonetto mani-
festé que acompand el Ciabay Show con
una charla técnica sobre el tratamiento
de semillas, apuntando a préxima za-
frina. Destacé que la marca cuenta con
una variedad de productos entre ellos el
CoMo Raiz, a base de bioestimulantes,
con cobalto molibdeno. También pro-
ductos para inoculacién y coinoculacién.

Raul Britos,
gerente de la
sucursal de Ciabay
en Bella Vista.
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Danilo Galvao,
responsable de
posventa de Ciabay
New Holland.

Miguel Andino,
asesor de
negocios de
Bayer.

El producto de lanzamiento de Grap es
el bioregulador Grad, un producto que
estimula la ramificacién de la planta.
Ademds del nuevo producto a base de
nitrégeno y azufre, el Grap Evic-S, es un
desalojante de insectos con componentes
nutricionales, que tiene el propésito de
mejorar la eficiencia de insecticidas y estd
dirigido al control de chinches y orugas
en cultivos de soja, maiz, trigo y avena.

En la oportunidad presenté también
el portafolio que la marca pone a dispo-
sicién en el mercado, a través de Ciabay,
para tecnologifa de aplicacién como el
adyuvante Stiper Gun que es un correc-
tor de Ph y el Grap Stper Gun SR para
fungicidas. Menciond ademds el produc-
to Grap D-Lim, formulado con D-limo-
neno, un mercado que Grap se preocupa
por atender para el mejoramiento de la
eficiencia de las aplicaciones.

Victor Montiel, supervi-
sor regional de ventas de insumos para la
zona Sur del pais demostré el portafolio
de productos. Entre las tltimas noveda-
des, destacé Difere como un protector
multisitio posicionado en mezcla con
fungicida.

Comenté que Ciabay trabaja fuerte
junto Bayer en la difusién de recomen-
daciones para la proteccién de las molé-
culas disponibles en el manejo y control
de roya. En la oportunidad ofrecieron
paquetes de productos fungicidas e in-
secticidas a los clientes. También los pro-
ductos de GrapAgrocete, diferenciados
para el mercado como son el GrapGrad,
GrapEvic-S, un desalojante de insectos, a
base de azufre y nitrégeno. Y el CoMo
15, a base de manganeso, para su uso en
mezcla con glifosato.

El gerente de la sucursal de Ciabay
en Bella Vista, Radl Britos se refirié
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al excelente afio que tuvo la empresa,
con el acompanamiento de los clientes
de la zona, principalmente con los pro-
ductos de la linea CR EVO de cose-
chadoras, pulverizadoras Defensor de
New Holland 2500 y 3500. En cuanto
a Jacto sefalé que la linea Unport tuvo
una muy buena aceptacion en la zona.
“Estamos muy agradecidos con los clien-
tes de Itapiia y Misiones que confian en
nosotros”, dijo.

El Ciabay Show de Bella Vista puso
en la vidriera una variedad de productos
entre los que destacaron la mdquina mo-
delo CR6.80 con plataforma MacDon
de 30 pies, las plataformas maiceras Ven-
ce Tudo. Los tractores New Holland de
la linea T7, en todos los modelos, desde
los mds pequefios, de 75 y 100 caballos
de fuerza. La empresa promocioné toda
la gama de productos de New Holland
disponible en el mercado de Paraguay,

junto a los representantes de la fébrica
que acompafiaron los eventos realizados
en cada una de las sucursales.

Ratl Britos comentd que la feria del
Agronegocio de Ciabay ofrecié descuen-
tos especiales, promociones, una finan-
ciacién de hasta 5 afios y tasas de interés
atractivas a través del Banco Regional.
Las promociones lanzadas durante la
Agrodindmica también continuaron vi-
gentes durante el Ciabay Show. CA
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Automovil Supply y la
tecnologia en rodamientos

mas y Automdvil Supply, como tnico dis-
tribuidor autorizado de la reconocida mar-
ca, busca constantemente adaptarse a las
exigencias de la marca y a las demandas de
la industria nacional. El curso tuvo cupos
limitados, con lugares para 25 personas.

Alvarenga agregd que el profesional
que trabaja con Automévil Supply tiene el
beneficio de acceder a actualizaciones y es-
pecializaciones, que muchas veces no son
realizadas en el pais. Automévil Supply
ofrece varias charlas técnicas a sus clientes
durante el afio de la mano de las recono-
cidas marcas proveedoras de los productos
que representa y distribuye en el pais.

El gerente resaltd que SKF estd muy
bien posicionada en el sector industrial, con
toda la gama de productos disponibles para
el mercado de Paraguay. Entre algunos de
ellos menciond, rulemanes, correas, lubri-
cantes, productos de transmisién de poten-
ciay otros. “Es una marca Nivel 1, de la que
nos sentimos muy orgullosos de ser los tinicos
distribuidores autorizados. SKF tiene una
excelente imagen a nivel mundial”, expresé.

Automovil Supply, distribuidor autorizado de SKF,
organizo un exitoso curso de capacitacion y actua-
lizacion sobre “Tecnologias en Rodamientos”, diri-
gido a sus clientes del sector industrial. El desa-
rrollo del mismo estuvo a cargo de un especialista
de SKF Peru y tuvo una duracion de dos dias en el
Gran Nobile Hotel de Ciudad del Este.

La novedad. El Servicio Predictivo.

ada afio la empresa Automévil

Supply realiza cursos con cer-

tificaciones, dirigidos a los pro-

fesionales del sector industrial,
automotriz y ganadero. En esta ocasién, el
“Curso de Tecnologia en Rodamientos” fue
dirigido al sector industrial y fue el segun-
do de este afio en el cual se conté con el
apoyo de Enrique Martinez de SKF Perd,
el cual apuntd a la capacitacién de técnicos
de las industrias de todo tipo.

El primer curso de capacitacién tratd
el tema “Sistemas de Lubricacion para la
Industria” y se realiz6 en agosto de este
afo, en la ciudad de Asuncién.

El gerente comercial de la Divisién
Industrial de Automévil Supply, Pedro

Alvarenga manifesté que esta vez el cur-
so abordé el tema relacionado a los mon-
tajes, desmontajes, alineacién y a todo
tipo de manteamientos que se realizan
en diferentes paises.

Se traté de un curso intensivo, desarro-
llado el 26 y 27 de noviembre pasado en
Ciudad del Este, para poder cumplir con
los clientes de Alto Parand. Ademds de la
teorfa, se incluyé un entrenamiento practi-
co y un examen al final del mismo, con la
entrega de certificados a los participantes.

Alvarenga afirmé que la alta participa-
ci6én y respuesta que tienen en cada curso,
denota el interés de los técnicos sobre los
diferentes temas propuestos. SKF es una
companfa que trabaja bajo estrictas nor-
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En la ocasién el gerente comercial de la

Pedro Alvarenga, gerente
comercial de la Division
Industrial de Supply y Enrique
Martinez, de SKF Peru.
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Divisién Industrial de la firma, comenté
que Automévil Supply tiene un creci-
miento continuo en el mercado nacio-
nal con los productos de la marca SKF.
Ademds de la oferta de productos de la
marca también ofrece soporte y asisten-
cia técnica para la industria, pues cuenta
con un equipo calificado. “Tndependien-
temente del crecimiento de la industria en
el desarrollo técnico, observamos que existe
incursion en el drea de los mantenimientos
predictivos. Sin embargo una gran mayo-
ria de las industrias todavia se sigue ma-
nejando con mantenimiento correctivo y
preventivo”.

Entre algunas de las principales nove-
dades de Automévil Supply para el sector
industrial, destacé que ya cuentan con
un equipo de técnicos para ofrecer un
servicio predictivo, lo que incluye man-
tenimientos y andlisis de vibraciones, ter-
mografias y ultrasonidos. Mediante un
andlisis mds preciso realizan alineacién,
ejes y poleas con ldser, ademds montajes
por induccién. “Estamos ofreciendo una
gama de productos y servicios, con soporte
y asistencia técnica de punta en conjunto

 SKF”, dijo.

La capacitacion. El Curso de Tec-
nologia en Rodamiento estuvo a cargo
del ingeniero Enrique Martinez, de
SKF Perd. El especialista manifestd
que se trata de un curso estdndar codi-
ficado, estructurado y certificado, que
SKF desarrolla en todo el mundo. El
objetivo del mismo es proporcionar co-
nocimientos técnicos sobre rodamien-
tos y sus aplicaciones a nivel industrial,
automotriz, agropecuario y otros, te-
niendo en cuenta que el rodamiento se
utiliza en todo lo que gira.

Sefialé que SKF ademds de proveer
productos y piezas para rodamientos,
provee herramientas, instrumentos, lu-
bricantes y un portafolio bastante am-

Vicentin,

FARAGUAY S.A.

Participantes del curso.

plio. Entre algunos de los productos mds
novedosos de la marca se encuentran los
que cuentan con tecnologia innovadora.
Estos son: los instrumentos alineadores
y analizadores de alineacién, y en roda-
mientos los rodamientos sellados y los es-
peciales (para altas temperaturas o para
industrias alimenticias).

“Estoy muy contento de volver a Pa-
raguay. Este es el segundo curso del ario.
El primero se desarrollé en Asuncién en el
mes de agosto y ahora en Ciudad del Este.
Vemos que la gente tiene mucho interés, y
de esta manera contribuimos al desarro-
llo técnico de profesionales calificados”,
expres6. CA

Con la mirada en el futuro .

vicentin.com.ar
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Mas superficie sembrada,
menos cabezas faenadas,

mas mercados en el exterior y
menos tranquilidad en el campo

El balance para el sector productivo en la temporada 2018 mostro varia-
ciones importantes y un escenario volatil entre lo positivo y negativo. En
lineas generales, los puntos altos constituyeron 1os incrementos en Superfi-
cie sembrada; de rubros dejimpacto, fuerte en la'économia, asi como la aper-
tura; de nueyos'mercados, mientras que amenazas en: temas impositivos,
la inseguridad en.el campoy la caida de la faena fueron indicadores a no
deseuidar. Aun con todo; el escenario se présenta alentador para el 2019.




lega el dltimo mes del afio

y en medio de brindis y fes-

tejos, también se impone la

necesidad de realizar un ba-
lance de cémo ha sido la temporada de
uno de los sectores que mds dinamiza
la economia toda y que tiene fuerte im-
pacto en dar respuestas sociales, por la
generacién de trabajo e ingresos. A lo
largo de estas semanas varias institu-
ciones aprovecharon para dar a conocer
sus evaluaciones al final del 2018 y de
ser posible compartir las proyecciones
para los préoximos meses.

Este afio igualmente se vio condi-
mentado con las elecciones nacionales
que tuvieron implicancias més en lo po-
litico, pero que por rivalidades imposibi-
litaron avanzar en algunas gestiones que
pudieron favorecer un mejor desempe-
fio. También, como punto alto se puede
mencionar que a pesar de los golpes en
la regién, la economia paraguaya supo
capear los malos momentos. Faltarfa co-
nocer cémo estd preparado para nuevos
embates, si todavia cuenta con buen oxi-
geno para enfrentar nuevas crisis, sobre
todo de economias mds grandes y con
influencias en la nuestra.

A continuacidn, algunos restimenes
de los sectores, organizaciones y actores
vinculados al 4mbito productivo.

Capeco. La Cdmara Paraguaya de
Exportadores y Comercializadores de
Cereales y Oleaginosas (Capeco) rea-
liz6 su evaluacién del afo. Entre los

puntos altos se destacd la apertura de
nuevos mercados. En materia de esta-
disticas, para el caso de la soja se hablé
de una superficie de 3,4 millones de

hectdreas, una produccién de 9,5 mi-
llones de toneladas y un rinde de 2.794
kg/ha; el maiz, cubrié unas 760 mil
hectdreas, produjo 4,2 millones de to-
neladas y la productividad fue de 5.526
kg/ha. El trigo logré una siembra de
485 mil ha, un rendimiento agricola
de 2.800 kg/ha y una produccién de
1.358.000 toneladas. Entre las amena-
zas se advirtié que sigue la intencién de
cargar con mds impuestos al sector, sea
mediante gravamen a las exportaciones
de granos en estado natural, ademds de
la inseguridad en el campo, con nuevos
ataques a agricultores.

Por el lado positivo, se resaltaron
los trabajos desplegados para ganar mds
destinos para la soja paraguaya. Ac-
tualmente mds del 60% de los envios
de la oleaginosa se concentraron en
Argentina, siguiendo Rusia con 13%
y la Unién Europea con 5%. Tai- 1>
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José Berea,
presidente de Capeco.

win fue la nueva plaza obtenida en la
temporada. También se resaltaron las
iniciativas de responsabilidad social en
donde se menciond el acompafiamien-
to nutricional en albergues infantiles.
Como de gran avance se mencioné la
importancia de contar con un portal
de exportacién que constituird en una
propuesta pionera en la regién, segin
se informé. Con respecto a la expan-
sién agricola, se indicé que la superfi-
cie de soja plantada en el Chaco estd
creciendo, impulsado por productores
de las colonias del Chaco Central asi
como ganaderos de la zona. Conforme
los datos, se pasé de 17.000 a 25.000
hectdreas sembradas entre 2017 y 2018.
Dependeria del clima para ver si hay
mds crecimiento en estos meses. El
componente politico también tuvo su

Encuentro de Fin de
Afo en Capeco.

peso este afio, con las elecciones nacio-
nales y se espera que las autoridades que
asumieron la conduccién del pais sigan
acompanando el desarrollo no ponien-
do trabas al sector.

Fecoprod. El presidente de la Fede-
racién de Cooperativas de Produccién
(Fecoprod), Eugenio Schéller, igualmen-
te present6 su informe de gestién. Entre
los pilares de accién estuvo la defensa
gremial, con iniciativas como los moni-
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toreos a proyectos de ley de impacto o
alcance al segmento. Entre estos, modi-
ficaciones a la Ley Forestal, Ley de Sobe-
ranfa, Seguridad Alimentaria y Nutricio-
nal, asi como rechazos a normativas que
buscan incluir mds impuestos a la pro-
duccién, como gravar las exportaciones
de granos en estado natural. Otro aspec-
to destacado fue la consolidacién de la
Confederacién de Cooperativas Rurales
del Paraguay Limitada (Concopar Ltda.),
en donde la federacién igualmente adi-
ciona recursos y esfuerzos. En este punto
se recordd la participacién en reunién
técnica de Comisién de Comercio Pre-
paratoria de la agenda de Cooperativas
Asociativismo del Mercosur. Cuenta con
varias centrales y movilizan a unas 266
mil personas asociadas a las 85 cooperati-
vas base que sostienen a la organizacién.

Ademids, como Fecoprod se indicé
el posicionamiento en las redes socia-
les, asi como el acompahamiento para
lograr mds competitividad de las aso-
ciadas. Por ello se tiene en cuenta el de-
sarrollo tecnolégico. Esto permitié in-
troducir mejoras y hacer mds dindmica
la pdgina web, asi como la innovacién
tecnoldégica para el mejoramiento del
sector cdrnico. El paquete tecnoldgico
incluye sitios de acceso publico tales
como el Siscole web (para el sector le-
chero), el Portal Laboatorios, el ALT
(para Academia de Liderazgo Trans-
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formador), Fecoclima (red de estacio-
nes agrometeoroldgicas), Fecocre (para
indicadores econémicos, financieros
y monetarios), as{ como los de orden
interno, como el Labcole, Labcole-V,
Fecostock, Asistenciasys y web mail.
También se viene acompanando lo que
sea agricultura de precisién, para lo
cual ya estdn involucradas unas 11 coo-
perativas, con més de 3,8 mil hectdreas
y 100 parcelas dentro de esta practica.

El componente ambiental igual-
mente estd presente, para ello se des-
tacaron las licencias ambientales para
Adecuaciones de Proyectos Productivos
del Sector Cooperativo Agricola, Ga-
nadero e Industrial; el apoyo a la Mesa
Paraguaya de Carne Sostenible; el pro-
tagonismo dentro del proyecto de Coo-
peracién Interinstitucional DeveloPPP
para aumentar el valor agregado a nivel
local mediante la difusién de sistemas
silvopastoriles, la reforestacién masi-
va y la incorporacién de innovaciones
tecnoldgicas; y la apuesta en reforesta-
cién bajo las orientaciones del Comité
Técnico Forestal. Con respecto al de-
sarrollo rural, se avanzé en programas
de cadenas de valor inclusivas y otros
puntos favorables.

INbio. Durante la dltima campafia
2017/18 la superficie de siembra de los
principales cultivos de verano e invierno
(soja, trigo, maiz y arroz) tuvieron un in-
cremento con relacién a la zafra anterior,
segun el informe presentado por el Ins-
tituto de Biotecnologfa Agricola (Inbio)
y difundido en un material informativo.
Estela Ojeda, gerente general de la orga-
nizacion, expres6 que la soja, el principal
producto agricola de Paraguay, aumenté

Eugenio Scholler, presidente
de la Fecoprod.

en drea en torno a 3,7%; pasando de 3,38
millones de hectdreas a 3,51 millones de
hectdreas; sin embargo, el volumen de
produccién cayé 8,5 %, resignando de
10,33 millones de toneladas a 9,5 millo-
nes de toneladas; es decir, sufrié una re-
duccién de 800 mil toneladas. La retrac-
cién del rendimiento fue cercana al 10

o
M
El Inbio presentd el comportamiento de los principales cultivos en el afio.

Presentacion del Balance en Fecoprod.

%, marcando un registro de 2.705 kg/ha
en la zafra 2017/18, frente a los 3.050 kg/
ha de la campafia anterior.

El maiz zafrifa también tuvo una
fuerte expansion en siembra, alcanzan-
do unas 925.948 hectdreas, que repre-
senta un incremento de 23%, frente a
las 750 mil hectdreas sembradas en la
zafra pasada. La productividad se vio
afectada bajando en el orden de 10 %
para una produccion total de 4,58 millo-
nes de toneladas. El trigo es otro rubro
que experimenté una notoria recupe-
racién pasando de 699 mil toneladas a
1,32 millones de toneladas, respaldado
principalmente por el aumento de 4rea
de siembra y la productividad por hectd-
rea. En el caso del arroz, la superficie de
siembra aumenté levemente en relacién
a la zafra pasada, pero sufrié una reduc-
cién del rinde por hectdrea. Esto conlle-
vé a un crecimiento practicamente vege-
tativo de la produccidn, alcanzando un
pico de 983 mil toneladas. li»
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La presidenta del Inbio, Simona Ca-
vazzutti, indicé que si bien se tuvo una

expansion de la superficie de siembra de
soja, se registré una menor produccién.
Debido a esta situacion, el margen de ga-
nancia en este rubro se contrajo, obligan-
do a los productores a optimizar sus re-
cursos para la presente campafia 2018/19.
En tanto, Eugenio Scholler, director del
Inbio, manifest6 que las condiciones cli-
miticas adversas causaron una baja pro-
ductividad en el campo durante la zafra
anterior, pese a las inversiones realizadas
ligadas principalmente a tecnificacién en
semillas, insumos y maquinarias. Agregé
que el sector productivo sigue endeuda-
do a causa de la baja cotizacién de los
commodities. Como punto favorable se
resaltd el posicionamiento de variedades
nacionales, en especial las de Sojapar con
resistencia a la roya asidrica.

MAG. Por el lado del sector publico,
el Ministerio de Agricultura y Ganade-
ria (MAG) igualmente dio a conocer la
sintesis de estadistica de los principales
resultados de la produccién agropecuaria
2017/2018, elaborada por la Direccién
de Censos y Estadisticas Agropecuarias
(DCEA). En la publicacién, se compar-
ten resultados de 28 cultivos agricolas
temporales, 11 cultivos agricolas perma-
nentes y la existencia ganadera vacuna.
Ademds se presentan datos que permiten
analizar el comportamiento de la pro-
duccién con relacién a la evolucién de
los eventos meteorolégicos. Los resul-
tados comparativos se presentan a nivel
pais de la zafra 2017/18 y zafra 2016/17,
con su correspondiente variacién en por-
centaje (%). Con respecto al clima, se
destac que la zafra 21017/18 inicié con

temperaturas por encima de los valores
normales para la época. Para enero del
2018, siguieron las lluvias con déficits
leves de humedad de suelo en el Norte
y el Chaco. Se registraron heladas agro-
meteoroldgicas, una en junio y el resto
en julio, afectando al trigo y las pasturas.
Sin embargo, no fueron muy extremas y
los dafios no fueron muy importantes.
“Se puede resumir la campana pasada
como bastante positiva. Los rendimientos
en algunos de los rubros estuvieron por
encima de la media nacional. En el sec-
tor ganadero, las lluvias fueron bastantes
importantes para tener una rdpida recupe-
racion de las pasturas para el periodo in-
vernal, que normalmente es la etapa mds
critica desde el punto de vista del agua y
las pasturas”, se resaltd. A continuacidn,
el resumen de los considerados 16 princi-
pales cultivos de la zafra:
_ Soja. La superficie 2017/18 de la soja
es de 3.510.000 hectdreas, ha experimen-
tado un aumento de 3.8 % con relacién
a la zafra 2016/17. La produccién fue de
11.045.971 toneladas, que comparando
con la zafra anterior se produjo un au-
mento del 5,4 %. El rendimiento prome-
dio fue de 3.147 kilogramos por hectdrea.
_ Maiz. Este cultivo tuvo una cobertu-
ra de siembra de 1.070.000 hectdreas,
lo que ha experimentado un aumento
13,8 % con relacién a la zafra 2016/17.
En relacién con la produccién los datos
reflejan un total de 5.344.650 tonela-
das, equivalente a 3,7 % mds que la za-
fra 2016/17, alcanzando un rendimiento
promedio de 4.995 kilogramos por hec-
tdrea. Esta estimacion incluye maiz zafra
normal y maiz zafrifia.
_ Algodon. La superficie 2017/18 del al-

godon es de 9.493 hectdreas, experimen-
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tado una disminucién de -5,1% con re-
lacién a la zafra 2016/17. La produccién
fue de 18.986 toneladas, la que represen-

ta un 35,6 % mds que la zafra anterior.
El rendimiento promedio fue de 2.000
kilogramos por hectdrea.

_ Mandioca. Es una produccién tra-
dicional destinada al mercado interno,
de autoconsumo relevante dentro de
la agricultura familiar y de renta para
otros. Para la presente zafra 2017/18 se
tiene una superficie cultivada de 183.000
hectdreas y una produccién de 3.293.999
toneladas. El rendimiento promedio fue
de 18.000 kilogramos por hectérea.

_ Trigo. La superficie sembrada es de
430.000 hectéreas, con relacién a la pro-
duccién se tiene un total de 722.400 tone-
ladas, el rendimiento es de 1.680 kilogra-
mos por hectdrea. Este dato del cultivo del
trigo, corresponde al afio fiscal 2017.

_ Poroto. Este rubro pertenece a la
agricultura familiar y es destinada al au-
toconsumo, en este periodo agricola se
tuvo una superficie de 73.000 hectdreas
con una produccién de 62.050 toneladas
y un rendimiento promedio de 850 kilo-
gramos por hectdrea.

_ Cafia de azucar. A nivel pais la su-
perficie es de 110.000 hectdreas, con una
produccién de 6.160.000 toneladas, sien-
do el rendimiento promedio de 56.000
kilogramos por hectdrea. Los departa-
mentos de Guaira, Caaguazd y Paraguari
son los que concentran el mayor porcen-
taje de la produccidn, con una disminu-
cién en la superficie sembrada de 6,78 %
menos con relacién a la zafra anterior.

_ Mani. Dentro de la agricultura fami-
liar este rubro se produce para autocon-
sumo. La estimacién de la superficie es
de 26.350 hectdreas; la produccién ob-
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tenida fue de 27.479 toneladas y un ren-
dimiento promedio de 1.043 kilogramos
por hectdrea.

_ Girasol. Este cultivo presenta una dis-
minucién de 25,4% menos en compara-

cién a la superficie sembrada de la zafra
2016/17 y una produccién de 48.800
toneladas representando también 25,4 %
menos que la zafra anterior y un rendi-
miento promedio estable de 1.600 kilo-
gramos por hectdrea.

_ Arroz con riego. Este rubro presenta
una produccién de 894.600 toneladas,
los departamentos de mayor representa-
tividad son Itapud, Misiones y Caazapd,
concentran la mayor produccién. El ren-
dimiento promedio es de 6.300 kilogra-
mos por hectdrea, con un incremento del
1,4 % en la superficie.

_ Tabaco. Este rubro constituye una
alternativa rentable para los pequenos
productores, el volumen de produccién
es de 6.825 toneladas., el 4rea sembrada
fue de 3.250 hectdreas, incrementdndose
en 1,6 %; generando un rendimiento de
2.100 kilogramos por hectérea.

_ Sésamo. La superficie es de 30.000
hectéreas, la produccién alcanzé 18.002
toneladas, disminuyendo en un 45,5 %
menos en la superficie con relacién a la
zafra 2.016/17 y un rendimiento prome-
dio de 600 kilogramos por hectdrea.

_ Targago. Es un rubro que contiene
una buena proporcién de aceite que pue-
de ser utilizado para el biocombustible.
En cuanto a la superficie se mantuvo en
5.500 hectdreas, con una produccién de
6.381 toneladas, y un rendimiento de
1.160 kilogramos por hectérea, igual a
la zafra anterior.

_ Canola. La superficie sembrada es
de 30.000 hectdreas, la produccién de

36.000 toneladas y un rendimiento de
1.200 kilogramos por hectdrea.

_ Ka’a he’é. Es un cultivo de la Agri-
cultura Familiar con una superficie
sembrada de 2.370 hectdreas y una
produccién de 3.911 toneladas, con un
rendimiento de 1.650 kilogramos por
hectdrea, representando un aumento de
4,02 % en la produccién.

_ Yerba mate. La yerba mate es un ru-
bro tradicional de ciclo permanente, la
superficie es de 22.850 hectdreas, la pro-
duccién alcanzé 116.192 toneladas de
hoja verde y un rendimiento promedio
de 5.085 kilogramos por hectdrea.

Ganaderia. A noviembre 2018, con
datos oficiales se tuvo registrada una ha-
cienda bovina general de 13,5 millones
de ganado, lo que representé una caida
del 2,3% frente a las 13,8 millones de
bovinos de la temporada 2017 y habla
que se viene registrando una tendencia

a la merma, tras haber alcanzado —y en

algunos casos superadas- las 14 millo-
nes de cabezas. Incluso en términos de
faena, la actividad en frigorificos pudo
haberse reducido. Si se toma como refe-
rencia los datos de la certificadora Con-
trol Union se tiene que este afio se cer-
tificaron 1.776.297 faenas en las plantas
industriales, frente a los 1.950.157 sa-
crificios de vacunos, una diferencia de
mds de 170 mil animales, avalados en el
2017, lo que evidencia la tendencia a la
baja. En tanto, desde la Asociacién Ru-
ral del Paraguay (ARP) su titular, Luis
Villasanti, insisti6 en la necesidad de
ofrecer respuestas a la inseguridad en el
campo. En ese sentido, realizé un llama-
do a la paz y seguridad para poder sus-
tentar la inversién en el 4mbito rural, ex-
horté a respetar las leyes y que se revisen
las medidas y los procedimientos para
las acciones. Agregé que el combate al
abigeato debe seguir porque no solo per-
judica al productor grande, también al
pequenio. Todo esto sin olvidar a las >
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Luis Villasanti, presidente de la
Asociacion Rural del Paraguay.

personas desaparecidas y que estdn en
poder de bandas armadas. Pese a todo se
mostré optimista por un horizonte mds
prometedor para el sector y el pais.

Desde el punto de vista de los frigori-
ficos, el presidente de la Cdmara Paragua-
ya de las Carnes, Juan Carlos Pettengill,
consider6 que el 2018 “ha sido mejor que el
2017 y que, sin dudas, serd superado por las
ambiciosas metas que tenemos para el 2019.
La industria paraguaya de carnes ya es una
marca pais que crece, genera empleo, agrega
valor y aporta divisas, y por esos motivos les
invitamos a que celebremos con un aplauso
los resultados de un trabajo exitoso”, dijo.
Instd a las autoridades veterinarias a in-
tensificar los controles para salvaguardar la
calidad y reputacién de la carne paraguaya,
hoy dia, reconocida entre las mejores del
mundo. Actualmente tenemos habilitados
70 mercados para exportar carne, en 35 de
los cuales participamos activamente, lo que
nos mantiene posicionados hasta ahora como
el séptimo exportador mundial en el rubro”,
comentd y anticipé que se estd trabajando
para habilitar las plazas de Hong Kong, Es-
tados Unidos, Singapur y Arabia Saudita.
“Estamos avanzando asi en la ampliacién de
los mercados y estamos seguros de que con per-
severancia y respaldados en un servicio creible
y una carne de calidad como la que tenemos,
lo vamos a lograr”, manifesté.

Cerrando su participacién destacé que
gracias a la CPC otras proteinas animales,
como las de origen porcino y aviar, estdn
logrando acceso exitoso a diversos merca-
dos de exportacién y al igual que la carne

bovina, se destacan en los mercados por su
gran calidad y aceptacion del piblico con-
sumidor. “E/ sector porcino presenta un cre-
cimiento sostenido en su produccién expor-
tada, reflejando un incremento del 26% en
el volumen exportado de enero a octubre de
2018 con respecto al mismo periodo del ario
anterior y una variacion positiva del 41% en
el ingreso de divisas, reflejando una mejora
sustancial en su desempenio”, reveld.

Agroindustrias. Por el lado de la
Unién Industrial Paraguaya (UIP), su
titular Gustavo Volpe, brindé un deta-
llado informe del desempenio del sector
en la temporada. Para tener en cuenta
solo el segmento vinculado a la agroin-
dustria, el dirigente resalté que esto ha
presentado un buen desempefio du-
rante los primeros siete meses del afo,
influenciado por las condiciones climd-
ticas favorables en el pais y la coyun-
tura regional. “Esta situacidn puede ser
explicada por la cosecha de la campana
2018, que a pesar de no haber alcanzado
los niveles anteriores, los resultados obte-
nidos fueron buenos”, sostuvo.

Anadié que “la industria ldctea ini-
cid el anio de manera complicada, como
consecuencia de la huelga de camione-
ros y los cierres de rutas, generando asi
ciertas pérdidas en los productos de los
industriales ldcteos. Otra gran novedad
fue la inauguracion de planta de leche en
polvo de la Cooperativa Chortitzer (ldc-
teos Trébol), con capacidad para procesar
30.000 kg de leche en polvo por dia, con
una inversion de 16 millones de délares
en su planta de Loma Plata. Esto per-

Gustavo Volpe, de la Union
Industrial Paraguaya.

mitird, el aumento del consumo interno
de este gran producto, beneficiando asi a
mds paraguayos y nos posibilitard expor-
tarla a otros mercados”, apuntd.

Del subsector de los jugos de frutas
manifestd que “las industrias nacionales
siguen ganando espacio en el mercado in-
ternacional, un mercado al cual nuestros
productos empezaron a legar este ano es
Alemania, con ventas por mds de 500 mil
délares”. En cuanto al arroz, recordé la
mediacién para la liberacién del flujo y
elevacién del nivel del rio Parand, a modo
de que el gremio arrocero “pueda llegar a
tiempo al puerto de Nueva Palmira, Uru-
guay, tras haber ganado la licitacion para
proveer 30.000 toneladas de arroz blanco,
grano fino al Ministerio de Comercio de la
Repiiblica de Irak un acontecimiento in-
édito e historico”, resalté.

Brindis de Fin de Aio en la UIP.
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Directivos de Aprosemp y Parpov junto a las autoridades nacionales.

-

T\ [ sector semillero cierra el afio con re-

A 4 sultados positivos y negativos. El ba-
lance poco alentador es que en el 2018 se
registré menos uso de semillas certificadas
que los afios precedentes. Sin embargo, las
industrias semilleras nacionales lograron
exportar semillas de soja de produccién
nacional a los mercados de la region.

Este y otros puntos fueron destaca-
dos por los directivos de la Asociacién
de Productores de Semillas del Paraguay
(Aprosemp) y la Asociacién Paraguaya
de Obtentores Vegetales (Parpov) du-
rante la “Noche de la Industria Semille-
ra”, organizada por ambos gremios el
pasado 27 de noviembre en el Centro
recreativo Don Armin Wolf, de la Coo-
perativa Colonias Unidas, ubicado en
Obligado, Itapua.

En la oportunidad el Ing. Agr. Hugo
Acosta, presidente de la Aprosemp, co-
menté que en esta temporada, pese a

darse un incremento en la superficie de

Hugo Acosta, presidehte
de la Aprosemp.

El sector semillero con
positivos y negativos en el 2018

siembra de soja en el orden de 3%, la
participacién del uso de semillas certi-
ficadas se redujo en el orden de 25 %;
es decir, 5% menos con relacién con la
campafa anterior.

Explicé que Paraguay cuenta con
unas 3,5 millones de hectdreas sembra-
das de soja, de las cuales solo se cubren
875. 000 hectdreas que son sembradas
con semillas certificadas, conforme los
datos de Parpov y Aprosemp.

Agregd que el escenario presentado
obligé a varias industrias a quedarse con
un stock importante de semillas sin co-
mercializar, lo que repercute en su situa-
cién financiera, que puede tener un efec-
to directo en la generacién de empleo.

Por su parte, el Ing. Agr. Pascual
Gonzdlez, presidente de la Asociacién
Paraguaya de Obtentores Vegetales
(Parpov), indicé que esta reduccién sos-
tenida del uso de semillas certificadas en
el pais también impulsa a las empresas
obtentoras (duefias del germoplasma de
las semillas) lentamente pierdan interés
en seguir invirtiendo en el desarrollo de
nuevos materiales adaptados a Paraguay.

A su turno, la gerente general de
Aprosemp, la Ing. Agr. Dolia Garcete,
destacé como saldo positivo este afio la
exportaciéon de semillas de sojas certi-
ficadas a los mercados de la regién por
parte de las industrias locales.

“Nuestros productores lograron expor-
tar mds de 2.000 toneladas de semillas de
soja certificadas, que cumplieron los pa-

drones de calidad. Esto permitid que nues-
tra semilla se posicione de igual manera a
lo que se produce en otros paises”, dijo.

Los envios fueron a Argentina y
Uruguay y estuvieron involucrados en la
exportacion 4 obtentoras y 8 empresas
productoras de semillas. “Eso significa
que el camino descubierto por una con-
dicion coyuntural permite que en afios si-
guientes podamos ofrecer nuestros produc-
tos para ellos”.

Produccion. La superficie de pro-
duccién de semillas oscila entre 50.000 a
54.000 hectdreas, produciendo semillas
de soja de diferentes variedades, 55 para
ser mds especifico, de esa superficie se ob-
tienen unas 1.400.000 bolsas aproxima-
damente. Eso involucra a 40 empresas,
de las cuales 22 socias de Aprosemp.

Podemos confirmar que el 90 % de las
semillas de soja son producidas por empre-
sas socias de Aprosemp, quienes invierten
constantemente en capacitaciones e inno-
vando para disponer a los agricultores se-
millas de calidad con el cumplimiento de
normas de campo y de laboratorio.

Para el 2019 la Aprosemp tiene pre-
visto realizar el tercer Congreso Paragua-
yo de Semillas en el mes de julio, donde
una vez mds daremos la oportunidad
para el relacionamiento de los profesio-
nales que trabajan en el sector semillero.

Asimismo, el presidente del Servicio
Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal
y de Semillas (Senave), Ing. Agr. Rodrigo
Gonzdlez, destacé la apertura que tiene la
institucién para trabajar en forma conjun-
ta respecto a las necesidades del sector se-
millero. Mencioné que se instalaron mesas
de trabajo con los gremios para el abordaje
a fondo de las inquietudes de los produc-
tores de semillas y obtentores. CA

Pascual Gonzalez,
presidente de Parpov.
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a sostenibilidad es un objetivo
que Agropeco viene aplicando

en sus sistemas productivos,
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no fue diferente, muestra de ello es que
en este ejercicio incorpord nuevos rubros
agricolas como la yerba mate, la menta y
fortalecié la produccién ganadera, per-

itiendo un gran crecimiento de este

El Dr. Ariel Ferndndez, responsab
del sector ganadero de Agropecg
algunas cifras que demue
salto del sector ganadg
sente ejercicio. Cg




50%. “Este ano alcanzamos unas 3.100
cabezas, con la misma infraestructura en
el drea de produccion de carne”, expreso.

También experimenté una expansién
para el drea de crfa, para lo cual la empresa
destin6 unas 40 hectdreas mds de inmue-
bles, y de 120 vientres se dio un salto a 300
vientres de Brangus. Actualmente sigue en
¢jecuciéon muchas inversiones en infraes-
tructura para brindar confort y garantizar
el bienestar animal. “La nueva drea de cria
prdcticamente estd un 80% culminada, en
los primeros meses del 2019 este sector estard
completo para los bovinos de cria’.

“Los logros como empresa son muy
satisfactorios, a pesar de que el factor cli-
mdtico siempre es un factor preocupante e
incierto”, dijo el profesional.

Entre otros logros de este afio se desta-
ca también el lanzamiento de Nature Beef,
carne natural enriquecida con stevia. La
inclusién de la misma en la racién balan-
ceada en todos los ciclos de los ganados
producidos en Agropeco ubica a la firma
como un productor de carne diferenciada,
ya que no se registra otra experiencia simi-
lar en el pafs a gran escala.

Ferndndez explicd que la stevia es
aplicada en la racién de los ganados como
un probidtico natural, con lo cual se redu-
ce en uso de antibidticos. “De esta manera
otorgamos un fortalecimiento absolutamen-
te natural de las defensas del organismo del
ganado y una fuerte accién antibacteriana
en el rumen, mejorando la salud y la con-
version alimentaria del bovino y disminu-
yendo naturalmente los gases producidos
por ¢l efecto invernadero, eliminando las
bacterias como E. coli y Salmonella”.

Animales en pasturas. El hato
ganadero de Agropeco en un 90% per-
manece en pasturas, reciben racién a la
mafana y a la tarde y para la termina-
cién son confinados entre 50 y 90 dias,
dependiendo del peso de ingreso del
confinamiento.

Agropeco sigue apostando fuerte en
la ganaderfa, para el 2019 tiene proyec-
tado alcanzar 4.000 cabezas, aunque la
acta es llegar a un hato de 5.000
p0vinos de la raza Brang

\.//Agropeco S.A.
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TERCERA EDICION DE LA AGRO EXPO COOPASAM

Kstrena fecha en el
calendario de muestras

e & s 5,

Del 22 al 24 de noviembre se desarrollo la tercera edicion de la Agro Expo

Coopasam en Minga Pora, departamento de Alto Parana. Este ano, la mues-
tra organizada por la Cooperativa de Produccion Agroindustrial Santa

Maria Ltda., cambio de fecha y extendio el horario del evento para ampliar
las posibilidades de participacion de los productores de la zona.

os organizadores de la feria,
cuyas dos primeras ediciones
fueron realizadas en el mes de
febrero, decidieron trasladar la
fecha a noviembre. El horario ademds se
extendié hasta las 22:00 hs. Con estos
cambios buscaron adecuarse al tiempo

que disponen los productores, con el ob-
jetivo de ampliar el nimero de visitantes
registrados durante las versiones anterio-
res. “Fue una buena decision. Vemos que
el recorrido por el predio ferial se hace ms
agradable por las tardes. El socio viene y
participa en la muestra”, sefialé Leandro
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Friss, secretario del Consejo de Admi-
nistracién de Coopasam y coordinador
general de la exposicidn.

Esta edicién conté con més de cien
empresas. Exactamente fueron comer-
cializados 117 puestos para expositores,
coment$ Friss. El coordinador de la
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Agro Expo Coopasam recorddé que la
organizacién de las dos primeras ver-
siones fue realmente dificil. Sin embar-
go, este afio las firmas mostraron mayor
predisposicién para apoyar y participar
en esta feria.

Para esta versién ademds se cambid
el sistema de charlas. A diferencia de
ediciones pasadas, cuando eran centrali-
zadas en el salén principal de la coopera-
tiva, en esta ocasion fueron las empresas
participantes las encargadas de organizar
en sus respectivos puestos de exposicion.
“Creo que también fue una buena deci-
sidn, porque vemos que mucha gente asiste
a las charlas”, expreso.

Dekalpar.

Otras de las novedades que los visi-

tantes pudieron encontrar en esta edi-
cién fue el renovado y ampliado salén
Coopasam. El coordinador de la mues-
tra adelanté que el proyecto es contar
con un edificio de tres plantas para las

proximas ediciones. El lugar estd cli-

matizado y equipado con las comodi-
dades necesarias para que el socio de la
cooperativa pueda tomarse un descanso
antes de continuar con su recorrido por
el predio ferial.

La tercera edicién de la muestra tam-
bién presentd un sector para la demos-
tracién dindmica de maquinaria vial, y
un 4rea preparada especialmente para
poner a prueba vehiculos de pasajeros.
“Todavia nos falta un lugar destinado a
las criaturas, donde puedan quedar a ju-
gar mientras sus padres visitan la Expo”.

Un gran porcentaje de los exposi-
tores pertenecen a firmas que trabajan
con la cooperativa desde hace varios
anos. El predio que la cooperativa tiene
destinado para la muestra cuenta con
una superficie de 13 hectdreas. Toda-
via queda un espacio de 6 hectdreas

para expandir la muestra. “Ya dejamos
la invitacion para que vengan a conocer
la proxima edicidn. Tenemos un por- v

Tracto Agro Vial.
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centaje muy bueno de respuesta de las em-
presas que vienen a exponer y negociar sus
productos con todos los visitante”, sehald.

Armindo Bastiani, asesor técnico
de la cooperativa y organizador de la
muestra, recordé que durante la pri-
mera edicién recibieron a mds de 3.000
personas. Sin embargo, la versién del
afo pasado registré un bajén en lo re-
ferente a visitantes. “Para esta edicién
esperamos entre 5.000 y 6.000 personas.
Queremos superar los niimeros de las dos
primeras ediciones. Aparentemente, este
cambio de fecha nos estd dando muy bue-
nos resultados”, senald.

Coopasam, con varios pro-
yectos. La cooperativa sigue en pleno
crecimiento. En el mes de diciembre tie-
ne prevista la conclusién de su sexto silo.
Actualmente cuenta con cinco plantas.
Tres en Minga Pora, una en San Alberto,
y otra en Nueva Esperanza. Juntas llegan

Leandro Friss, secretario del

Consejo de Administracion

de Coopasam y coordinador
Py general de la exposicion.

Sjapar.

il
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a una capacidad de acopio de granos de
121.000 toneladas.

En la actualidad, Coopasam cuenta
con 350 socios activos. Leandro Friss co-
ment$ que uno de los proyectos en los
que se encuentra involucrada la coopera-
tiva es la piscicultura, con el objetivo de
convertir la enorme produccién de gra-
nos de la zona en proteina animal. ‘Za
idea es construir un frigorifico, para trans-
formar los granos a carne. Es una inversion
grande, y creo que en los proximos dos arios
estard concluido ese proyecto”, adelantd.

Ademds, Coopasam sigue con el de-
sarrollo de su emprendimiento forestal.
Cuenta con un vivero y un equipo téc-
nico capacitado para disefar proyectos
de reforestacién. La cooperativa, junto
a sus socios, asumi6 el compromiso de
contribuir con la conservacién de 4reas
forestales, para disminuir el impacto am-
biental. Fomenta el cultivo de eucalipto,

mediante la capacitacién e incorporacién

Sul América.
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de tecnologias agricolas adecuadas para

los productores. “Estamos cuidando los

cauces hidricos de la region”, afirmé Friss.
Armindo Bastiani, asesor

técnico de la cooperativa y
organizador de la muestra. P

Caltec-h;
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Portafolio completo de Nidera

L a empresa present las opciones que
tiene para el cultivo de soja, que
estdn posicionadas para diferentes épo-
cas de siembra y ambientes. También
dio a conocer su portafolio de hibridos
de maiz. El Ing. Agr. Guillermo Sann,
responsable de desarrollo de Nidera Pa-
raguay, coment$ sobre las principales
caracteristicas de cada uno de los mate-
riales.

El abanico de variedades que Nidera
tiene en Paraguay es bastante amplio,
con opciones genéticas de ciclo corto,
largo, con tecnologia RR1 ¢ INTACTA
RR2 PRO. Para apertura de siembra, la
firma posiciona NS 6483 RR y NS 6248
RR. La primera estd recomendada para
suelos mds débiles, como los que se en-
cuentran en la zona Norte del pais. La

segunda es una opcién para Caaguazi,
Alto Parani, e Itapta.

Para siembras a partir del 15 de se-
tiembre, la firma ofrece un pufiado de
opciones que inicia con la NA 5909 RG,
que es una variedad antigua y muy cono-
cida por el agricultor. Posteriormente se
encuentra la NA 5960 RG, lanzamiento
de Nidera que es del mismo grupo de
maduracién de la anterior, pero con ma-
yor potencial productivo en ambientes
de alta fertilidad.

La NS 5258 RR es otra novedad del
portafolio de Nidera. Esta variedad de
ciclo corto y se recomienda para cerrar
la siembra. “Indicada especialmente para
aquellos productores que tienen trigo, y
que necesitan una variedad corta, que no
crezca mucho para sembrarla en octubre,

que es cuando las parcelas de trigo se libe-
ran”, explico.

En lo referente a variedades IN-
TACTA RR2 PRO, indicé la NS 6906
IPRO para apertura de siembra. Entre
sus caracteristicas, mencioné su muy
buena ramificacién, por lo que no se
requiere una cantidad elevada de plan-
tas por metro. Ademds es una soja ST,
es decir, resistente al grupo quimico de
las sulfonilureas. Otro lanzamiento de
la empresa es la NS 6601 IPRO, tam-
bién para apertura del cultivo. Es una
opcién similar a la anterior, pero orien-
tada a suelos mds rusticos y dificiles.

Las variedades NS 5959 IPRO vy
NS 6909 IPRO estin indicadas para
siembras posteriores al 15 de setiem-
bre. Ambas no ramifican, por lo que
se debe cargar mds semillas por metro
lineal. Por ser mds rustica y estable, la
primera es recomendada para parcelas
de menor potencial productivo; mien-
tras que la segunda es una opcién para
terrenos de mayor calidad. Por dltimo
presenté otra novedad del portafolio
Nidera, la variedad NS 5455 IPRO. Es
una opcidén de ciclo corto, por lo que
se recomienda para cerrar la siembra de
soja sobre parcelas de trigo. Entre sus
puntos fuertes, mencioné su altisimo
potencial productivo.

En lo referente a maiz, Nidera cuen-
ta con cuatro materiales. El NS 50, de
ciclo stper precoz e indicado para siem-
bras en enero. EI NS 90, opcién de doble
propésito y destacado por la sanidad que
presenta. Ambos hibridos tienen la bio-
tecnologia PRO. La firma ademds cuen-
ta con maices convencionales NS 38 y
NS 70. “Actualmente estos hibridos son
representados y distribuidos en el pais por
la empresa Ciabay”, menciond. li»

Marangatu.
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Proteccion de Bayer

ue la primera participacién de la
multinacional en la muestra en
forma directa, es decir, con un stand
propio. El Ing. Agr. Francisco Alvarez,
técnico de Bayer encargado de los tra-
bajos con Coopasam, comentd sobre las
tltimas novedades que tienen dentro del
portafolio de proteccién de cultivos.
Primeramente presenté el Cripton
Xpro, que es el fungicida recomendado
por la compafifa para el control de roya
y las enfermedades de fin de ciclo que se
presentan en el cultivo de soja. La dosis in-
dicada es de 500 ml por hectérea, entre los
estadios R2 y R3. “Es decir, alrededor de 60
dias después de la emergencia como limite”.
A diferencia del Cripton, el Crip-
ton Xpro incluye una carboxamida en
su formulacién, lo que lo convierte en
un producto mds completo. La tecno-
logia viene para complementar el plan
de aplicacién que posiciona Bayer para

el cultivo de soja. “Recomendamos una
primera de Cripton, entre 35 y 40 dias. Y
una segunda aplicacion de Cripron Xpro,
aproximadamente a los 45 dias”.

Otra herramienta nueva que tiene

la empresa, en este caso para el control
de chinches, es el Solomon. Es el primer
insecticida para soja con la formulacién
O-TEQ. La dosis recomendada para este
producto es de 300 ml por hectdrea. “La
idea es entrar cuando no haya demasiada
infestacion de chinches”, aclard el ingeniero.

Por tltimo presenté el Soberan, her-
bicida destinado al control de malezas
en el cultivo de maiz, cuya dosis reco-

mendada es de 240 ml por hectdrea en el
momento en que las plantas dafiinas es-
tén con 4 a 5 hojas verdaderas. “El maiz
es totalmente resistente al producto, es de-
cir, no existe ningiin tipo de requerimiento
para el Soberan en ese sentido”, destacd.
Alvarez comenté que recibieron muy
buenos testimonios de los socios de Coo-
pasam que ya emplearon el fungicida
Cripton Xpro. Con respecto al Soberan,
senalé que tenfan resultados satisfacto-
rios de la campafia pasada. “El Solomon
estd saliendo ahora al campo, porque esta-
mos teniendo infestacion de chinches, y los
productores estdn empezando a usar’.

Siagro propuso la linea de fumigacion Jacto

| distribuidor de Retamozo Her-

manos en la zona, participé nue-
vamente en la muestra, donde presen-
t6 la gama de pulverizadores Uniport
de Jacto. Eugenio Duarte, del 4rea de
ventas de Siagro, mencioné las carac-
teristicas principales de los equipos ex-
hibidos en la ocasidn.

Una de las mdquinas presentadas

fue la abonadora autopropulsada Uni-
port 5030 NPK, que es una de las ul-
timas innovaciones que ingresaron al
pais de Jacto. El equipo tiene capacidad
de 5.000 kilogramos y una franja de

o Toyotoshi.

aplicacién de hasta 50 metros. Permi-
te mayor precisién y uniformidad en
la distribucién de fertilizantes, ademds
hace posible el uso de productos en pol-

Syngenta.
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vo. La trocha puede ser regulada, de
acuerdo a la fumigadora, explicé Duar-
te. “Es una mdquina que cuenta con una
tecnologia muy avanzada, acorde a la
exigencia actual del campo”, expresé.

Las fumigadoras autopropulsadas
Uniport 2530 y Uniport 2000 también
fueron puestas a consideracién del pro-
ductor. La primera cuenta con un tan-
que de 2.500 litros y una barra de 30
metros. La segunda tiene capacidad de
2.000 litros en el tanque y una exten-
sién de 24 metros en la barra. “Todas
estas mdquinas estdn equipadas con piloto
automdtico, corte de seccion. Es decir, son
mdquinas muy completas, que ofrecen ca-
lidad en las tareas de fumigacion”.
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Ciabay presento maices hibridos de Nidera

omo principal novedad durante

la muestra, Ciabay presenté ma-
teriales para la siembra de maiz del
portafolio genético de Nidera. Richieri
Mocelin, supervisor de insumos de la
empresa para la zona Norte del pais,
dio a conocer las principales caracteris-
ticas de estos hibridos.

Tres opciones genéticas para el cul-
tivo del cereal fueron puestas a consi-
deracién del productor. El material NS
50 PRO, que es el hibrido de Nidera
de mayor difusién en el mercado local.
Este es un stper precoz, de alto poten-
cial productivo, indicado para su uso
en terrenos de media a alta fertilidad.
También se encuentran a disposicién
del productor el NS 90 PRO, cultivar

precoz de doble propésito; y el maiz

convencional NS 38, que fue la princi-
pal novedad exhibida.

Otra de las herramientas que presen-
t6 Ciabay fue Difere. En este caso se tra-
ta de un fungicida multi sitio, recomen-
dado para complementar el control de
las enfermedades que afectan a la soja,
en conjunto con fungicidas sistémicos.

Richieri Mocelin, supervisor de
PY insumos para la zona Norte del pais.

“Sabemos que en los proximos 7 afios no
llegard ninguna molécula nueva en lo re-
ferente a fungicida, y si no protegemos las
moléculas que actualmente tenemos, pro-
bablemente serd mayor la ineficiencia de
los productos. Por eso estamos orientando
bastante sobre el uso de fungicidas multi
sitios”, explicé Mocelin.

La propuesta exhibida por Ciabay
también incluyd la linea de nutricién de
Grap, una antigua aliada de la empresa,
la gama de fertilizantes érgano mine-
ral Kratus, y los productos fertilizantes
Coopavel. “Ciabay es la empresa mis
completa en el segmento agricola. Provee al
productor desde el plantio hasta la cosecha.
Acomparnamos al productor con innovacio-
nes y tecnologias que les permita producir
mejor y con mejores rendimientos”, afirmé.

Tecnomyl destaca sus novedades

| Ing. Agr. Eduardo Fernando Ber-
sch, coordinador técnico de nutricién
vegetal de Tecnomyl, present6 las noveda-
des de la firma para el mercado agricola.
Senal6 que este afio comenzaron a trabajar
con més fuerza en las lineas de fungicidas,
insecticidas, y de nutricién vegetal.
Dentro del segmento de fungicidas el
técnico destacé la linea Prosoy, con fun-
gicidas a base de Prothioconazole para
controlar la roya asidtica.Por el lado de los
insecticidas, Tecnomyl cuenta con el pro-
ducto Apport para el manejo de chinches.
Entre las novedades, el ingeniero
presentd el Provitta Seed Pack TS. Este
es un paquete que incluye todos los pro-
ductos de Tecnomyl para el tratamiento

de semillas. Contiene cobalto, molibde-
no, fungicidas, insecticida, inoculante,
entre otras herramientas. “Viene en una
caja con la cantidad exacta para 1.000 ki-
logramos de semillas”.

Bersch destacé la innovacién constante
de Tecnomyl. Mencioné que un gran por-
centaje de la facturacién de la firma provie-
ne de la comercializacion de productos que
fueron lanzados en los tltimos cuatro afios.
“Este dato refleja que la empresa siempre tie-
ne novedades, y sin duda para el 2019 vamos
a estar con lanzamientos”, adelanto. li»
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grofértil, representante y distri-

buidor exclusivo de los maices
Agroeste, presentd sus ultimas noveda-
des. Josimar De Souza, Asesor Comer-
cial de la regidn, explicé las principales
caracteristicas de los hibridos AS 1777
PRO3 y AS 1633 PRO3, que ya estin
disponibles para la zafrifia 2019.

Estos materiales se caracterizan por
su productividad y calidad de granos
comprobada. El maiz AS 1777 PRO3
se destaca por ser un hibrido con exce-
lente sistema radicular y tallo, ademds
de responder con rendimiento a mayor

Agrofeértil presente en la Expo Coopasam

poblacién de plantas. Mientras que el
AS 1633 PRO3, sobresale por la alta
sanidad foliar ante las principales enfer-
medades tropicales, buena sanidad foliar
y de granos. Ambos hibridos poseen la
biotecnologia VT PRO3.

Otro de los productos que destacé
fue el paquete Top Box 2, un trata-
miento completo de semillas de soja.
Este contiene tres fungicidas y dos in-
secticidas, ademds de un bioactivador
con cobalto, molibdenos y hormonas
sintéticas, un inoculante concentrado
con factores de nodulacién, y un pro-

tector que permite el tratamiento de
las semillas de 8 a 10 dias antes de la
siembra. “Nosotros como Agrofértil te-
nemos mucha fortaleza en esta region,
especialmente, en la comercializacion de
insumos, como asi también en el acopio
de granos”, sefialé De Souza.

L afirma participd en la muestra, donde
exhibi6 algunas de las novedades que
tiene disponible para el sector. Marcelo
Berro, gerente de desarrollo de mercado de
Somax Agro, destacé el producto Escudo.

Escudo es la denominacién comer-
cial del producto enfocado a la protec-
cién de plantas de Somax Agro. Esta
herramienta ofrece cuatro mecanismos

Novedades de Somax Agro

de accién. Estd pensado para el control
de hongos y bacterias. En relacién a su
uso, la recomendacién es que acompa-
fie las aplicaciones de fungicidas, con
una dosis de 400 ml por hectdrea. Este
potencia el efecto residual del fungici-

da, ademds de esterilizar la planta de
hongos y bacterias. “En la zafra pasada
comercializamos mds de 100 mil litros de
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este producto. Este ano ya estamos alcan-
zando los 200 mil litros”, coment.

Ademds present6 la marca de semi-
llas Nord, con la que actualmente distri-
buyen diversas opciones genéticas para
la siembra de maiz. Esta es la denomi-
nacién, creada tras la fusién de DuPont
y Dow. “Es la nueva denominacion de los
hibridos, que anteriormente estaban bajo
la bandera Morgan”, explicé.

Al tener como aliados a Corteva, So-
max Agro cuenta con tecnologfas para la
proteccién de cultivos. Una de ellas es Vio-
van, orientada al control de la roya asid-
tica en parcelas de soja. Para combatir la
presencia de Coniza, Berro mencioné que
disponen el herbicida Texaro. El portafo-
lio de Somax Agro también cuenta con
la linea de nutricién ProMax, que ofrece
promotoras de crecimiento, cobalto y mo-
libdeno. De esta forma, permite un mejor
arranque al cultivo, lo que aumenta el nd-
mero de vainas y disminuye el aborto.
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Destaques de Glymax

L a empresa destac su nueva alian-
za con Mosaic Fertilizantes para
la distribucién exclusiva del fertilizan-
te K-MAG, una combinacién Unica
de Potasio, Magnesio y Azufre en cada
grinulo. Los nutrientes de K-MAG se
encuentran disponibles en altas concen-
traciones y de forma inmediata para las
plantas, lo que posibilita al productor
obtener cultivos mds homogéneos, plan-
tas con mejor nutricién y mayor poten-
cial productivo. Un gran diferencial de

K-MAG es su versatilidad, lo que permi-
te al productor tener a la mano formula-
ciones con altas concentraciones de f6s-
foro, azufre y magnesio para la siembra
o formulaciones mds equilibradas con
Potasio para la cobertura.

Glymax también present6 otras solu-
ciones de su portafolio como el Glyseed
Box Power, que puede ser considerado
el paquete de tratamiento de semillas
mds completo del mercado. Las semillas
que reciben este tratamiento tienen una

mejor emergencia y las pldntulas man-

tienen el vigor necesario para un buen
establecimiento de stand. El insecticida
Protera fue otro de los productos presen-
tados por la empresa. Este insecticida
brinda excelentes resultados en el con-
trol de chinches con un largo residual.
Para finalizar, Glymax también estuvo
presentando los beneficios de sus fun-
gicidas Crown, Prixx Ultra, Prixx, Phe-
nom y sus adyuvantes LI 700 y TEK-F,
que permiten al productor obtener un
excelente control de las enfermedades
con el mdximo de eficiencia en las fu-
migaciones.

(Gama de maquinarias de De La Sobera

L a empresa exhibié productos de va-
rias de las marcas de maquinarias
que representa en el pafs, como JCB,
Hyster, y Massey Ferguson. El Ing. Agr.
Fabio Ortiz, gerente de la sucursal que
tiene la firma en Hernandarias, dio mds

detalles de la propuesta presentada en la
edicién 2018 de la muestra.

El portafolio mds amplio que ex-
hibié6 De La Sobera correspondié a
Massey Ferguson, con tractores de
diferentes potencias. El MF 7415, de
225 HP de potencia, es un equipo

bastante conocido por los produc-
tores, sefialé Ortiz. Este cuenta con
la transmisién Dyna-6, que ofrece
24 marchas adelante y 24 marchas
en retroceso. También presentd el
tractor MF 6711 de la Serie 6700,
equipado con pala frontal. Este, por
su parte, viene con un sistema de
transmisién Dyna-4, con el que se
dispone de 16 marchas adelante y 16
marchas en retroceso.

Otro de los equipos Massey Fergu-
son destacados por Ortiz fue la plan-

tadora MF 711, con caja central. En
el stand ademds se exhibié la cosecha-
dora MF 9795 de la Clase 7, una pala
cargadora JCB, montacargas Hyster,
entre otros productos de la divisién
magquinarias de la firma.

Ortiz senalé que la empresa bus-
ca fortalecer el trabajo que tienen
con Coopasam y estar mds cerca del
productor agricola en la zona. “Las
mdquinas son utilizadas todos los
dias. Por eso buscamos mds cercania
con ellos, y disponer de gente que pue-
da acompariarlos para hacer frente a
cualquier situacidén que se presente”,
expreso. liw>
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D esde este afo Censu incorpord a
su propuesta los tractores agricolas
Solis, marca de procedencia india con
la que brinda una variedad muy amplia
de equipos. José Gonzidlez, asesor co-
mercial de la empresa para este segmen-
to, explicé las principales fortalezas de
estos equipos.

Censu propone los tractores Solis

Con la marca Solis, Censu ofrece
al mercado tractores desde 20 HP has-
ta 110 HP. La gama de 20 HP a 26
HP estd equipada con motores Mitsu-
bishi, trasmisién Carraro, sistema de
inyeccién Bosch. Los de mayor poten-
cia son propulsados con motores de la
fabrica Sonalika, cuentan igualmente

con cajas Carraro, y con el sistema de
inyeccién Bosch.

Gonzdlez destacé que estos tracto-
res se caracterizan por la robustez y la
simplicidad, ya que no cuenta con com-
ponentes electrénicos que puedan com-
plicar su uso. Uno de los puntos fuertes
es la garantia para estos equipos, de 3
afos o 2.400 horas de uso, ademds del
respaldo que brinda Censu con repues-
tos y asistencia técnica. “Creemos que es
una de las mejores garantias del mercado”.

Si bien Censu ya participé en an-
teriores ediciones, este fue el estreno
para Solis en la muestra organizada
por Coopasam. A nivel internacional,
la marca tiene una larga trayectoria. La
fibrica Sonalika, de donde provienen
estos equipos, es la tercera de mayor
produccién del mundo, con una planta
con capacidad de producir 500 tracto-
res por dia, comenté Gonzdlez. El ase-
sor comercial también comentd sobre
la propuesta de financiacién que ofrece
Censu para la compra de estos tracto-
res. La firma cuenta con un plan a dos
anos de plazo, sin intereses. Igualmen-
te, se puede extender hasta 60 meses,
con financiacién propia y con los res-
pectivos intereses.

n el segmento de maquinarias New

Holland, Ciabay exhibié los mode-
los mds nuevos de la serie de tractores
T7. Selva Sénchez, gerente de la sucursal
que tiene la empresa en Nueva Esperan-
za, comentd sobre las principales parti-
cularidades de estos equipos.

Si bien la linea T7 estd presente
en el mercado hace ya un tiempo, ac-
tualmente Ciabay busca fortalecer la
presencia de esta gama. Actualmen-
te, los equipos de la serie gozan de
muy buena aceptacién. Cuentan con
motores electrénicos con alta reser-
va de torque, lo que otorga fuerza y
economia de consumo. El confort es
otro de sus puntos altos, con suspen-
sién en la cabina y en el banco neu-
mitico. Entre los modelos exhibidos
en la ocasién, destac6 el T7.190 y el
T7.240.

En el stand de la empresa también
se exhibié la cosechadora CR 6.80, que
es una miquina de la nueva linea CR
Evo de New Holland. Se destaca por el
rotor doble, que permite obtener mayor
calidad de granos. Cuenta con un siste-
ma de mesa niveladora, ventilador con
velocidad automdtica, y mayor drea de
zaranda. La firma ademds presenté un
equipo de siembra de Tatu Marchesan,
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Tractores New Holland T7 en el stand de Ciabay

pulverizadores de Jacto, y una platafor-
ma maicera Vence Tudo.

Sénchez mencion§ el buen 2018 para
Ciabay y la marca New Holland. Ade-
mds destacé el equipo de posventa de la
empresa, que dispone de técnicos actua-
lizados para brindar los servicios que re-
quieran los equipos. “Nosotros vamos a al-
canzar la meta que fue propuesta en el aso,
e incluso lo vamos a superar”, expreso. I»
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n la imponente muestra organiza-

da por Coopasam Ltda. Agro Expo
Coopasam” desde el 22 hasta el 24 de no-
viembre, donde se presentd a los visitantes
el Centro de Operaciones John Deere. El
St. Miguel Benitez, del Area de Ventas de
Kurosu & Cia., explic en que consiste
este nuevo servicio que ya estd disponible
para los productores agricolas.

Con el Centro de Operaciones, Ku-
rosu & Cia. y John Deere, ofrecen un
servicio de monitoreo general de las ma-
quinarias agricolas que utiliza el produc-
tor, incluyendo Cosechadoras, Tractores
y Pulverizadores de la marca.

Mediante esta herramienta se brin-
dan informaciones especificas al pro-
pietario y al operador del equipo, como
asi también a los asesores agricolas, esta
tecnologfa ofrece datos que permiten eco-
nomizar el uso de combustible, optimizar
la produccién en la parcela y agilizar el
trabajo. - Ademds de cuidar la maquina,
esta herramienta tiene el objetivo de ayudar
a los Ingenieros Agrénomos con las informa-
ciones que puedan estar captando la md-
quina John Deere y su tecnologia”, agrego.

Benitez, sefial6 que no es necesa-
rio adquirir nuevas maquinarias para
acceder a esta herramienta, mencioné

Soluciones tecnologicas en el
stand John Deere — Kurosu & Cia.

que los Tractores de la Serie 7000, las
Pulverizadoras, y las Cosechadoras de
la Serie S son equipos que ya estdn pre-
parados para emplear esta tecnologia. -
“Las mdquinas ya vienen con el cableado
y el puerto preparado, con una rtoma se
conecta el accesorio y ya se puede empezar
a utilizar”, explicé.

En lo referente a maquinarias, y por
el inicio de las tareas de aplicacién de
agroquimicos en las diferentes zonas
productivas del pafs, Kurosu & Cia.

destacd especialmente la gama de Pulve-
rizadoras Autopropulsadas John Deere,
exhibiendo la 4730, disponible con ba-
rras de acero o barras de fibra de carbo-
no, senalé Benitez.

Con el mismo realce, Kurosu &
Cia. exhibid la linea para construccién y
emprendimientos viales de John Deere.
Benitez, sefiald el fortalecimiento y po-
sicionamiento que se estd logrando en la
region en este segmento de maquinarias.
Durante la Feria se realizaron importan-
tes demostraciones dindmicas de esta li-
nea de equipos, presentando la Motoni-
veladora 670G, la Excavadora 210GLC
y la Retroexcavadora, con importante
concurrencia de interesados.
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Propuesta New Holland de la mano de Tape Ruvicha

L a empresa exhibi6 el portafolio de ma-
quinarias agricolas de New Holland,
en el que se destacaron las gamas mds nue-
vas de cosechadoras y los tractores de la Se-
rie T7. Como representante de Ford, Tape
Ruvicha también presentd algunos de los
modelos més reconocidos de la marca.

En el segmento de cosechadoras, la
firma exhibié los modelos de las series
CR y TC. De la primera, se exhibié la
CR 790 yla CR 5.85. Esta gama cuenta
con la tecnologia de doble rotor, lo que
permite una mejor separacion y ofrece

una calidad de grano superior, explicé
Jorge Benitez, asesor de ventas de Tape
Ruvicha. Otra alternativa es la linea TC,
que tiene el sistema con cilindro. En la
ocasién presentd la TC 5090, que tiene
una potencia de 240 CV, un tanque gra-
nelero con capacidad de 7.200 litros, y
una velocidad de descarga de 63 litros
por segundo. De los tractores, destacé
dos modelos de la Serie T7, especifica-
mente el T7.260 y el T7.190.

El primero cuenta con un sistema de
transmisién 18x6 Full Power Shift, una po-

tencia. El T7.190, por su parte, posee una
transmisién Semi-Power Shift. También
coment6 sobre el TL.ISE, un tractor con
trasmisién mecdnica. Otro de los equipos
exhibidos fue el pulverizador New Holland
Defensor SP 2500, que posee una barra de
pulverizacién de 27 metros, capacidad de
2.500 litros, y una potencia de 175 CV.

Tape Ruvicha tiene una alianza co-
mercial con Coopasam, por lo cual los
socios de la cooperativa pueden acceder
a diversas facilidades para la compra de
las maquinarias New Holland. CA
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El pasado 20 de noviembre, Somax Agro S.A. rea-
liz0 la inauguracion oficial de su sucursal en San
Alberto, departamento de Alto Parana. El nuevo lo-
cal esta situado en el km 95,5 de la Supercarretera
a Itaipu. Tiene poco mds de 10.000 m*. Cuenta toda
la infraestructura necesaria y un equipo completo
y capacitado para brindar la mejor asistencia, con
productos y servicios a los productores de la zona.

144 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e DICIEMBRE 2018

omax Agro es una empresa

joven que comenzé sus activi-

dades en el afio 2009, y desde

entonces est4 en constante ex-

pansién. Se dedica a la distribucién de
insumos agricolas en todo el pais. Co-
mercializa los productos de reconocidas
marcas a nivel nacional e internacional.
Cuenta con un portafolio de lo mejor en
tecnologfa disponible, para atender las
necesidades del sector de la produccién.
El director presidente de Somax
Agro, Fabio Bedin, manifest que la in-
auguracién de la agencia de la empresa
en San Alberto es el resultado de un lar-
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go planeamiento, de calidad de recursos
humanos y logisticos como requiere una
regién altamente productiva como es San
Alberto. Afirmé que Paraguay tiene un
potencial de crecimiento importante de
productividad en las 4reas ya productivas
y que existen aperturas de nuevas dreas de
produccién. “Todo esto se consigue con tec-
nologia, inversiones, con personas capacita-
das y emprendedoras. Y Somax estd dentro
de este grupo que reiine estas caracteristicas.
Desde su fundacion puso todas sus inversio-
nes enfocadas a un crecimiento continuo y
seguro, buscando traer siempre lo mejor que
estd disponible en el mundo para el campo y
el productor de Paraguay”, resalté.
Comenté que la obra estuvo a cargo
de la Constructora Santa Rita, empre-
sa que se encarga de la construccién de
todos los locales de Somax. La sucursal
San Alberto tiene poco mds de 10.000
m?, alrededor de 3 hectdreas en total,
cuenta ademds con un campo experi-
mental denominado Area Polo, destina-
do a los ensayos y dias de campo.
Mencioné que se trata de una obra
moderna, que cuenta con oficinas, un
depésito con més de 1.200 m? y una
cdmara fria con mds de 250 m? para la
conservacién adecuada de aproximada-
mente unas 25.000 bolsas de semillas.
Somax es una de las empresas del pais
con la mayor comercializacién de se-
millas de maiz. Todos sus locales dis-

ponen de cdmara fria para asegurar la
calidad del producto. En total la firma
tiene una capacidad de almacenamien-
to de 80.000 bolsas de semillas.

Fabio Bedin, director
presidente de Somax Agro.

A lo largo de estos casi 10 afnos de
trayectoria, la empresa reunié un por-
tafolio de productos de primera linea,
mediante la alianza con empresas pro-
veedoras como Corteva, con las semillas
de maiz Nord y Ferticel, con la linea de
nutricién de plantas ProMax. Cuenta
ademds con varios productos con marca
propia. Y es pionera en la difusién del
Sistema Santa Fe.

Destacé que el nuevo local cuenta
con un equipo de trabajo capacitado y
especialmente seleccionado para atender
a los clientes de la zona. “Fabio Pereira es
el gerente de la sucursal, estard liderando
las operaciones y acompanando de cerca a
todo nuestro equipo local”, afirmo.

Agradecié a las entidades financieras
que apoyaron desde el inicio los proyec-
tos y planes de crecimiento de Somax. A
todos los colaboradores de la empresa y
a los proveedores. Y a las autoridades lo-
cales que participaron en el acto inaugu-
ral. “Quiero agradecer especialmente a los
clientes. Todos los proyectos y la inversion
que la empresa hace, son con el objetivo de
ofrecer cada vez mds una mejor atencion.

Para nosotros San Alberto es una zona de
extrema importancia”, expreso.

La casa matriz de la firma estd ins-
talada en Hernandarias, Alto Parani.
Cuenta con sucursales en las ciudades
de Santa Rita (Alto Parand), Katue-
t¢ (Canundeyt), Bella Vista (Itaptia),
Campo 9 (Caaguazil), ademds de la nue-
va sucursal de San Alberto. CA
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PProMAX PProMAX

‘ FORTE - RayNitro
Smart System Trio

TProMAX

Manni PIex-B PowerPro

PrOMAX

Nuevas tecnologias (poliois, bioreguladores, aminoacidos)
para proveer todo lo esencial para los cultivos.

Matriz - Hernandarias (001 572 124 /125
» Santa Rita: (0573 221 598 « Bella Vista: (0984) 444 360
« Campo 9: (0084) 191 900 « Katuete: (0477 234 175

« San Alberto: (51 572 124



Que podamos
seguir cultivando
el progreso
de |la agricultura
juntos.
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MAZEN + CYPRESS ‘
EL EQUIPO QUE TE SALVA DETAIROYA
Y OTRAS ENFERMEDADES DEIA SOJA
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