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NOTA DE TAPA

80 Inversiones que apuntan a crecimiento
sostenible de la agricultura

Unas cuarenta personas integraron la comitiva
paraguaya que participd de una gira por el Bra-
sil para conocer unidades de la multinacional
Yara, Lider Mundial en Nutricion de Plantas,
especificamente las dedicadas a formulacion
de especialidades de la linea foliar (Yara Vita),
representada en nuestro pais por Agrosystem
S.R.L., organizadora del evento.

3 EVENTOS
I Congreso Nacional de la Yerba Mate

Del 11 al 12 de octubre pasado se desarrollé el Pri-
mer Congreso Nacional de la Yerba Mate, organi-
zado por el Centro Yerbatero Paraguayo. El evento
se realizd en el auditorio de la Agrodinamica, en
Hohenau, ltapua. Durante dos dias se reunieron
productores, industriales, técnicos, y estudiantes
de carreras relacionadas a la agricultura para ad-
quirir nuevos conocimientos sobre el cultivo.

COBERTURA INTERNACIONAL
94 Confianza reforzada: productores visitaron
fabricas representadas por Ranpar

Ranpar S.A. organizé un viaje a Brasil con pro-
ductores agricolas locales, quienes tuvieron la
oportunidad de conocer los procesos de pro-
duccion de las fabricas de implementos que
la firma representa en nuestro pais. Durante el
recorrido por el vecino pais, se visitaron las fa-
- bricas de Genius y Marcher, situadas en los es-
: ; tados de Santa Catarina y Rio Grande del Sur.

12 8 EVENTOS
(Guaira con muestra creciente

La estancia “San Jorge”, en el distrito de Mboca-
e yaty, fue nuevamente sede para realizar del 17 al
>, 21 de octubre la Expo Guaira. La muestra ofrecid
: &, i% una cara que evidencio el creciente interés de
| = ¢ expositores por participar en el evento. Desde
iy “i’.,! la organizacion se indicd que hubo un aumento
de expositores, a los que se sumo la presencia
TS s == ganadera con mas de 150 ejemplares inscriptos.

Editorial

El camino de sustentabilidad
sefalado por la tecnologia

N o serd ni la primera ni la tltima vez que abordemos desde es-
tas pdginas el tema de la tecnologia como herramienta para
conseguir soluciones a varias situaciones. Es por ello que resal-
tamos aquellas iniciativas que contribuyan a la difusién de las
novedades tecnoldgicas en eventos que cumplan cabalmente con
su cometido de trasferencia de conocimiento y no simplemente
grandes plataformas montadas para otro tipo de finalidad, valida
para ese tipo de caso.

Este afio se destacaron varias iniciativas para las trasferencias
de tecnologia, sumadas a otras ya tradicionales del calendario de
eventos. Algunos fueron jornadas técnicas, otras exposiciones o
muestras y también estuvieron las expuestas en un solo dia o en
una noche. También la posibilidad de realizar giras a plantas in-
dustriales en el exterior permitié un mejor acercamiento y el acopio
de informaciones de primera mano. Todo ello contribuyé a avan-
zar hacia la tecnificacién y profesionalizacién del 4mbito agrario.

Es que si la sociedad tiene su desarrollo en la educacién, entre
otros pilares, la produccién guarda especial interés en generar nue-
vas propuestas a desafiantes y cambiantes escenarios. Por ello, en
la medida en que surjan nuevas apuestas tecnolégicas, no solo se
logrard apuntar a crecimientos y desarrollos en materia productiva
y econémica. También tendrd su impacto socioambiental y, por
ende, proporcionard sustentabilidad a la actividad en el campo.

Es justo pedir a las autoridades y a quienes tengan la posi-
bilidad de apoyar investigaciones, estudios, trabajos cientificos y
otros, a no escatimar recursos y asistencia por mds pequefio que
sea el grano de arena que en su conjunto servird para avanzar hacia
la concrecién de logros capaz de beneficiar no solo a un sector sino
a un publico més amplio. Es por ello que asi como se instalan de-
bates sobre si hace falta 0 no cargar con mds impuesto al campo,
también se deberfa sentar posturas para dar mds cooperacion en las
investigaciones y transferencia de tecnologfas por las bondades que
ellas conllevas en beneficio general.
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FABIAN PEREIRA
DIRECTOR COMERCIAL DE GPSA

Fabian Pereira, ingeniero agronomo, empresario, director comercial de
GPSA, presenta los nuevos emprendimientos de este grupo empresarial re-
lanzando y posicionandose fuertemente en el mercado nacional. Destaco
sobre las bases del fuerte crecimiento del Grupo, en los trabajos de arroz
y soja en el Chaco, asi como el nuevo emprendimiento denominado Paso
Kurusu, un gran proyecto productivo con fuerte componente social.

_ ¢Desde cuando GPSA
esta con esta nueva figura?

_ Hace aproximadamente
tres afios hemos tomado la decisién de
relanzarnos como Grupo GPSA, en el
cual podamos entregar al productor las
mids altas tecnologias en produccién de
semillas de Soja, Trigo y Arroz, asi como
toda nuestra linea de quimicos y nutri-
cién vegetal de forma de que obtengan
los més altos estdndares de produccién
en sus cultivos.

_ ¢{Qué ofrece GPSA
Comercial?

_ GPSA cuenta hoy con la
mds completa linea de productos de las
multinacionales Syngenta y BASF asi
como también su nutrida linea propia
en herbicidas e insecticidas. Ademds de
ello, contamos con nuestro Programa de

POR
NOELIA RIQUELME

Nutricién Vegetal producido exclusiva-
mente en nuestra propia planta de Gama
Technology. Hoy nos encontramos pre-
sentes fuertemente en las tres principales
regiones del Paraguay divididas en, Nor-
te, Centro y Sur con Gerentes Regiona-
les fuertemente preparados y que dan
soporte a mds de 20 técnicos de campo
que toman contacto fluido con los mds
de 1.000 clientes activos.

_ ¢Cual es la base del
fuerte crecimiento de GPSA?

_ Hoy tenemos un Grupo
Humano altamente comprometido con
los objetivos que busca la empresa. So-
mos una empresa de capital paraguayo en
donde tenemos la misién de posicionar-
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nos y liderar los negocios en un mercado
de alta competencia y gran dinamismo
como es el sector agricola del Paraguay.

Una de las principales bases de nues-
tro fuerte crecimiento, es la fuerte alian-
za con nuestros socios estratégicos que
nos brindan productos de alta calidad
en donde tratamos de ser lo mds compe-
titivos posibles, con técnicos altamente
comprometidos y capacitados para poder
llegar a todos nuestros clientes.

Pero por sobre todas las cosas, enten-
demos que el compromiso de las cabezas
para con cada uno de nuestros funciona-
rios de campo es una de las herramientas
principales que generan un fuerte lazo
que nos une como empresa.

_ ¢Y en la parte pro-
ductiva qué hace GPSA?

En el 4rea productiva,

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



GPSA participa en ganaderia,
produccién de soja, arroz y
cuenta con la unidad de pro-
duccién de semillas. Las unida-
des ganaderas estdn distribui-

das en cinco establecimientos,
cuatro en el Chaco y una en
Misiones. La parte agricola estd
en Campo 9 y en el Chaco.

_ ¢Hacia dénde
se proyecta GPSA?

_ Como mencio-
na nuestra visién, el objetivo
es estar presente en todos los
campos agricolas del Paraguay.
Para lograr este objetivo tene-
mos que contar con un equipo
muy comprometido, bien pre-
parado y con la cabeza muy
prendida generando negocios.
Hoy tenemos cerca de 1.000
cuentas activas y con clientes
que por sobre todas las cosas
son amigos en donde busca-
mos un contacto fluido a fin de
fortalecer nuestra relacién de
negocios y amistad con ellos.

Compartimos mucho con
los clientes, escuchamos sus
vivencias y buscamos darles las
herramientas que le ayuden a
crecer.

Como productores agrico-
las y ganaderos sabemos de sus
necesidades, conocemos de las
deficiencias y sabemos por los
problemas que dia a dfa pasan
los productores del pais. Esto
no permite tener empatia con los clientes
y buscamos consolidar los vinculos con
ellos, con un trato amistoso y familiar.

_ ¢Cuales fueron los
logros en este relanzamiento de
GPSA?

ese relanzamiento fue tener un equipo

Realmente el alcance de

bueno y comprometido. Eso se trans-
formé en enormes oportunidades de
negocios. Con la linea Syngenta esta-
mos creciendo mucho pero por sobre
todo fortaleciendo las relaciones que
las iniciamos hace mucho tiempo. Hoy
somos uno de los canales principales de
esta empresa en Paraguay lo cual nos

Fabian Pereira, director
comercial d_e GPSA.
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En Paso Kurusu tenemos en la mira
desarrollar ciertos rubros para los
pequeinos productores y asegurarles el
mercado de exportacion. Aqui estamos
ocupando también gente del entorno,
dandoles los trabajos manuales que
requiera el emprendimiento.

exige mucho dinamismo y compromi-
so. Con la linea BASF demostramos
que con la apuesta por GPSA fue una
inversion sumamente positiva, porque
respondimos a la expectativa que la
multinacional tenfa pensado. Posicio-
namos mucho ambas marcas.

En lo referente a semillas, hemos al-
canzado un verdadero récord en la ven-
ta de las mismas en esta campafa. Lo-
gramos vender mds de 120.000 bolsas,
donde tuvimos 0% de reclamo por la
calidad. Eso es sumamente importante
cuando queremos fortalecer el uso de
semillas legales.

En lo que se refiere a nuestro Pro-
grama de Nutricién Vegetal de Gama

Yo

Technologies, contamos con
técnicos que constantemente
estdn investigando sobre las
necesidades de los cultivos
con el objetivo de maximizar
. los rendimientos de nuestros
. clientes.

Hoy nuestro Programa de
Nutricién Vegetal otorga al
productor agricola las con-
diciones para maximizar en
un 10% a 15% mds sus ren-
dimientos con una inversién
muy baja.

Buscamos consentir al
cliente y dar respuestas a sus
peticiones, sean pequefias o
grandes.

_ ¢En qué pro-
yectos agricolas estan
en el Chaco?

_ El Chaco no nos
deja de sorprender. En la Estan-
cia Siete Puntas, el proyecto de
arroz que tenemos en el Cha-
co, tuvimos un rendimiento
de 1.000 kilogramos mds por
hectdrea, en comparacion a los
mejores promedios de la region
Oriental. En la regién Occi-
dental colabora muchisimo el
tipo de suelo y el ecosistema,
las horas de luz son mds pro-
longadas que en otras zonas y
la alta radiacién también con-
tribuye para que la produccién
sea mayor. En Siete Puntas tu-
vimos en la campana pasada un
promedio de rendimiento de 9.200 kilo-
gramos por hectérea.

En contrapartida, el Chaco tiene
otras dificultades, por ejemplo la dis-
ponibilidad inmediata de mdquinas, el
costo de la logistica es mds oneroso. No
obstante, el ecosistema ayuda, es produc-
tivo, tiene una riqueza enorme que ya de-
mostrd el afo pasado.

_ ¢Cuantas hectareas
cultivan en la presente tempo-
rada?

_ Este afio estamos cultivan-
do 2.000 hectdreas, arrancamos el afio
pasado con 800 hectdreas. La parcela

actual estd excelente y lo mds impor- 11>
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tante que muchos ganaderos de la zona
estdn viendo a dicho rubro como una
alternativa excelente para potenciar sus
campos menos productivos.

Estamos muy contentos, avanzamos
muy bien. Nuestro proyecto es llegar a
10.000 hectéreas en los préximos 5 afos.

Ante el éxito de este emprendimiento,
estd proyectada la construccién de la Ruta
del Arroz con el Ministerio de Obras Pd-
blicas y Comunicaciones (MOPC). Esto
arrancard en Villa Hayes, ird en paralelo
a la ruta Transchaco y saldria a Concep-
cién. Bordeard el rio Paraguay, con lo
cual ahorrarfa unos 200 kilémetros para
llegar a Concepcidn. Esta ruta permitird
el acceso a la electricidad y el usufructo
de esa cantidad inmensa de agua que hay
en el rio Paraguay y por sobre todo el
aprovechamiento de los campos
bajos e improductivos otorgdn-
dole un valor agregado y una
plusvalia inmejorable.

_ ¢Hay otros
proyectos agricolas en
el Chaco?

_ Los proyectos
agricolas en el Chaco estdn
creciendo mucho. Para el 2030
se habla de 500.000 o quizds
1.000.000 de hectdreas de soja
en el Chaco. Actualmente hay
entre 16.000 y 20.000 hectd-
reas. La soja es productiva en el
Chaco por los altos niveles de fésforo del
suelo, un requisito fundamental para el
desarrollo del cultivo.

El Chaco tiene mucho potencial y
va a crecer mucho. No obstante hay que
cuidar su caracteristica, respetar la época
de siembra, no mover mucho el suelo.

Nosotros estamos participando dan-
do soporte a muchos clientes con gran
experiencia en la zona como Palmeiras
y Agropecuaria del Chaco, asi como
también a la gente de Faro Norte y otros
productores referentes de la regién. La
soja se viene en el Chaco y nosotros esta-
mos acompafiando con todo el paquete
tecnoldgico, desde semillas, quimicos y
toda la asistencia técnica.

Para los que nada conocen de soja
brindamos asistencia con nuestros téc-
nicos ddndoles acompafamiento perma-
nente. Brindamos soporte en el servicio

de preparacién de suclo, siembra, insu-
mos y de aplicacién aérea.

_ ¢Esta en marcha al-
gun nuevo proyecto de GPSA?

_ Estamos embarcados en un
emprendimiento grande como GPSA.
Es Paso Kurusu, un establecimiento ubi-
cado en el departamento de Amambay,
en la zona de Carapa'i. Es un emprendi-
miento que nos interesé mucho por una
inmensidad de factores.

Paso Kurusu se crea de la mano de
una empresa paraguaya como GPSA,
en una zona con muchisima necesidad
y donde nosotros como paraguayos es-
tamos abocados a llevar las herramientas
necesarias a la regién. Paso Kurusu se
crea con el objetivo de ser la unidad agri-

Para lograr este objetivo tenemos que
contar con un equipo muy comprometido,
bien preparado y con la cabeza muy
prendida generando negocios. Hoy
tenemos cerca de 1.000 cuentas activas

y con clientes que por sobre todas las
cosas son amigos en donde buscamos un
contacto fluido, a fin de fortalecer nuestra
relacion de negocios y amistad con ellos.

cola més grande del pais con una super-
ficie de 20.000 hectdreas de agricultura
en donde estaremos otorgando asistencia
técnica, financiamiento de insumos y la
recepcién de granos de nuestros clientes.
Por otro lado, Paso Kurusu para no-
sotros tiene un alto componente social,
ya que a través de él buscamos transfe-
rir la tecnologfa a una gran cantidad de
pequenos productores campesinos de la
zona con una necesidad enorme de pro-
gresar y salir adelante mediante técnicas
apropiadas de produccidn sustentable.
Nuestro proyecto, si bien es un pro-
yecto comercial, tiene un altisimo com-
ponente social. Nuestro objetivo es que
los pequenos productores vecinos se va-
yan adentrando a la actividad. Por sobre
todo, a parte de ensenarles a producir,
también que ellos puedan tener acceso a
servicios que no disponen. Nuestra prio-
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ridad es acercarles una buena asistencia
médica a esta regién y que todos los pro-
ductores puedan acceder a un sistema de
salud con calidad.

_ En cuanto a respon-
sabilidad social ¢qué realiza
GPSA?

_ Como Responsabilidad So-
cial Empresarial nosotros impulsamos el
proyecto “La Soja de Cada Dia’, a través
del cual ensenamos a los albergues a co-
cinar, le llevamos los granos de soja y le
ensefiamos diferentes mends para elabo-
rar alimentos con soja.

En Paso Kurusu tenemos en la
mira desarrollar ciertos rubros para los
pequefios productores y asegurarles el
mercado de exportacién. Aqui estamos
ocupando también gente del
entorno, ddndoles los trabajos
manuales que requiera el em-
prendimiento.

_ ¢Cuadles son
los proyectos a mediano
y largo plazo?
_ GPSA, ademis de
ir fortaleciendo sus negocios,
tiene buenos proyectos para
mejorar la calidad de vida de
los compatriotas menos favore-
cidos, apoyando a los pequenos
productores vy, fortaleciendo a
los profesionales paraguayos.
Por otro lado, apostamos a la divul-
gacion, a que se conozca mds GPSA, va-
mos a marcar mucha presencia en ferias
agropecuarias, dfas de campos y eventos
en donde podamos estar mds cerca de
nuestros clientes.

_ ¢Qué pediria al go-
bierno?

_ Que brinde un acompa-
fiamiento al sector productivo desde las
instituciones oficiales y que otorguen las
garantias necesarias para cada uno de los
productores agropecuarios del pais. Las
entidades financieras estatales deben es-
tar cerca de los productores para apoyar-
los, ddndoles pronta respuesta, porque
los productores hoy se financian de los
silos, porque estos les responden con ra-
pidez, sin mucha burocracia y por sobre
todo, recibiendo sus granos. C:
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ACTUALIDAD

Propuesta impositiva postergada

on 29 votos a favor, la Cdmara de
Senadores acordé que el proyecto de
creacién de impuesto a exportacién de

granos regrese a comision para consen-
suar una posicién y tratar la propuesta
en marzo del 2019. Esta postergacién
busca cumplir lo establecido con el Eje-
cutivo de estudiar una reforma integral
impositiva, segiun indicé la Unién de
Gremios de la Produccién (UGP), a tra-
vés de su boletin periddico.

Al respecto, el medio de difusién
igualmente tom¢ reflexiones de produc-
tores de varias zonas del pais quienes
consideraron que el impuesto a la ex-
portacién de soja se analice con técnicos
profesionales ya que el gravamen podria
afectar a toda la cadena agricola, desde
los agricultores, las industrias, camione-
ros, tamberos y demds, segin informé la
UGP, tomando como fuente declaracio-
nes de agricultores en medios de comuni-
cacién. “Creo que todos los impuestos deben
ser sobre la ganancia, porque si pierdo un
ano en mi cosecha, no voy a poder sostener-
me si tengo mucho que pagar. Este impuesto
lo tinico que hard es acabar con la activi-
dad que mds ingresos transparentes genera,
que es la agricultura”, manifesté Dionisio
Hildebrand, productor y dirigente de la
Coordinadora Agricola del Paraguay.

Comenté que existe una cooperacién
entre productores de distintas escalas;
los grandes ayudan a los pequefios d4n-
doles herramientas y técnicas para que
puedan trabajar y cosechar con éxito y
buenos rendimientos, sin embargo, al
subir el impuesto esto no se podrd man-
tener, ya que no serd negocio si se pierde
la ganancia. “Finalmente esto provocaria
que muchos pequerios agricultores dejen de
trabajar en el rubro”, sostuvo.

Insté a las autoridades a analizar to-
das las posibles variables antes de asumir
un gravamen a la exportacién. “Se debe
conversar con todos los eslabones de la ca-
dena productiva, porque esto no solo va a

afectar al productor, sino a todos los que
trabajan de forma directa e indirecta en el
campo, desde los empleados de fincas hasta
camioneros, gomeros, estaciones de servi-
cios, a aquellos que estdn en los tambos y
en la cria de ganado menor”, anadié.

En tanto, Aurio Frighetto, dirigen-
te de la misma organizacién filial Alto
Parani, expres6 que, ademds de estudiar
mejor el proyecto, las autoridades hagan
un recorrido por el campo para sondear
y ver la situacién real de los agricultores.
“Si realmente son conscientes y quieren ha-
cer bien las cosas deben recorrer el interior
del pais, porque estoy seguro de que mu-
chos de los que estdn a favor del impuesto
no tienen nocion del trabajo de campo y de
lo que significa la cadena agricola”, sostu-

vo seglin difundié la UGP. CA

Productividad duplicada en maiz

G racias al empleo de biotecnolo-
gfa, el maiz duplicé productivi-
dad en Paraguay, segin informes del
Instituto de Biotecnologia Agricola
(Inbio), que tomd datos de los dltimos
20 afos. Segin el reporte, en 1999,
el rendimiento del grano promedié
2.292 kg/hectdrea, mientras que en
la dltima campana, se obtuvieron en
torno a 5.500 kg/ha. En otra parte,
la entidad difundié que de mante-
nerse los niveles de productividad de
hace 20 afios, se hubiese necesitado el
doble de la superficie destinada para
llegar al volumen de produccién ac-
tualmente conocido del mafz.

En un informativo institucio-
nal, la biotecnologia sumada a ma-
nejos mucho mds eficientes como
ajustes en la densidad de planta,
poblacién de planta, fertilizacidn,
aplicacién de fungicidas y adopcién
de sistema de siembra directa ayu-
daron a elevar el rinde agricola de
este rubro, de importancia econé-
mica, de generacién de alimentos,
para consumo tanto animal como
humano, y de desarrollo energético.

Ademis, se indicé que esta pro-
ductividad generé que en 20 anos
Paraguay pasara a ser un productor
con 650.000 toneladas de maiz sobre
356.000 hectdreas a 4,5 millones de

10 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO ¢ NOVIEMBRE 2018

toneladas sobre 750.000 hectéreas.
De mantenerse la misma la produc-
tividad por hectdrea de hace 20 afos,
la produccién nacional no pasaria de

2 millones de toneladas, volumen que
no podria llegar a respaldar el posi-
cionamiento de Paraguay como sexto
mayor exportador de este cereal.

En materia de desarrollo biotec-
noldgico, Paraguay cuenta con 21
eventos transgénicos liberados co-
mercialmente, de los cuales 15 son
de la especie maiz. A partir de 2012,
con la constitucién de un sistema
regulatorio altamente profesional,
se logré un avance biotecnolégico
importante en este rubro, lo que
permite el impulso de la produccién
de carnes (bovina, porcina y aviar),
huevos y leche, como asi también el
despertar de la industria de etanol
que estd préxima a satisfacer la de-
manda local anual existente. CA

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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Capexse reconoce retraso en siembra

€6 Las precipitaciones estdn retrasan-

do la siembra. El clima es favorable
para la hidratacion del suelo, pero los
trabajos se estin estancando y en algu-
nas zonas del pais se estd resembrando”,
reporté el ingeniero Gilberto Ozorio,
vicepresidente de la C4dmara Paraguaya
de Exportadores de Sésamo (Capexse),
segtn informé la Unién de Gremios de
la Produccién (UGP), que tomé como
fuente las declaraciones del ejecutivo en
medios de comunicacidn.

Indicé que la siembra empezd en
setiembre, pero que hasta ahora mu-
chos productores no pueden completar
la labor por la excesiva humedad. Ade-
mds, manifesté que las lluvias podrian
favorecer al crecimiento de malezas en
el cultivo. “Esto perjudica a los pequerios

agricultores porque nosotros exigimos que
no utilicen quimicos, asi que la limpieza
de malezas es manual”. Sostuvo que se
espera que para en este mes se normali-

cen los trabajos y que el clima se preste
para continuar con la produccién.
Comenté que, por lo general, lo que
mids se cultiva en la regién oriental (por
las condiciones de suelo) son las varieda-

des de ciclo corto. “Se las llama asi por-
que se cosechan ya a los tres meses, y las que
mds se utilizan son las semillas de escoba
blanca, SHI y la K2”. Las variedades de
ciclo largo, que son las mecanizadas, se
cultivan en la regién Occidental y se ca-
racterizan por su uso industrial en acei-
tes para la gastronomia o la estética.
Ambas variedades, tanto la de ciclo
corto como largo, tienen diferentes precios y
mercados, sin embargo, ambas son bastante
bien cotizadas por paises como Japdn, Chi-
na, Alemania, entre otros”. Con respecto
a la demanda local, Ozorio revelé que
existe una tendencia hacia la alimenta-
cién saludable. “Como estd muy de moda
la alimentacion sana, sobre todo en estos
meses del aro, aumenta el consumo de sésa-
mo y chia, asi como también la produccion
de alimentos industriales a base de estos, ya
sean barritas energéticas hasta panificados
hechos con esta semilla”, finalizé. CA

Alternativa de nutricion

T

—

E n el Hogar Santa Teresita de Asun-
cién se realizé el lanzamiento del
Proyecto Alimentacién con Soja: “7an-
emba'eteete, heterei ha rianemombarete”,
que involucra al Ministerio de Salud
Piblica, a través del Instituto de Bien-
estar Social, y a la Cdmara Paraguaya
de Exportadores y Comercializadores de
Cereales y Oleaginosas (Capeco).

En un acto simbdlico se firmé el acuer-
do entre las partes que permitird desarrollar
un servicio transversal en todas las unida-
des del Instituto de Bienestar Social (IBS),
que consiste en la entrega de soja como
materia prima para que sea procesada y se
pueda elaborar con ella alimentos nutriti-
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vos para nifios y ancianos, indicé Marfa del
Carmen Villar, directora del IBS.

La Capeco, a través de su Programa de
Responsabilidad Social denominado “Nu-
tricién con Soja”, se compromete a brindar
la materia prima y capacitar a los interesa-
dos en gastronomia a base de soja, de modo
a aprovechar al mdximo esta rica proteina
de origen vegetal que se produce en el pafs,
indicé el presidente del gremio, José Berea.

El titular de Capeco resalté la im-
portancia de la soja en la dieta cotidiana,
debido a las enormes ventajas nutritivas
que posee. Aseguré que el escenario
ideal serfa que el paraguayo aprenda a
incluir por lo menos una vez por sema-
na algin alimento procedente de la soja
para mejorar la nutricién de la sociedad.

El servicio consiste en incluir la soja
como alimentacién sana en todos los ser-
vicios del IBS, mediante la provision de la
materia prima: granos de soja, leche de soja
y bagazo, para elaborar diversos tipos de
comidas, postres y jugos saborizados, que
beneficiardn a los nifios, nifias y personas
adultas mayores de los servicios del IBS,
previa capacitacién de los involucrados y
comprometidos con el proyecto. Se estima
que en esta primera etapa del proyecto se

12 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « NOVIEMBRE 2018

beneficiard a 1.300 nifios en los diferen-
tes locales del Cebinfay alrededor de 600
personas adultas mayores en hogares y co-
medores. Capeco trabaja en su programa
con mds de 6.000 familias entre la zona
capitalina y el interior del pais. CA

Consulta publica de
provectos de normativas

1 Servicio Nacional de Calidad

y Sanidad Vegetal y de Semi-
llas (Senave) informé que extendi6
hasta el préximo 30 de noviembre,
el periodo de consulta ptblica de
dos proyecto de normativas. Se tra-
ta de las iniciativas “Por la cual se
establece la categorizacion de las in-
[fracciones y sus correspondientes san-
ciones, cometidas en contravencion a
las disposiciones del Senave”y “Por la
cual se establecen nuevos lineamien-
tos para la entrega de los estudios del
cuerpo I (cuerpo Técnico) del Dos-
sier para el registro de productos fi-
tosanitarios con categoria experimen-
tal y definitivo”. De esta forma, la
institucion reitera que se encuentra
abierta para atender cualquier con-
sulta o sugerencia que puedan tener
los usuarios o interesados. CA

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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ACTUALIDAD
ARGENTINA

Presupuesto 2019 y derechos de
exportacion para el campo

| oficialismo impulsé en la Cdmara

alta el proyecto de ley que trafa la
media sancién de Diputados. El cam-
po logré modificaciones, pero igual se
verd afectado por la posibilidad de que
el Gobierno de Mauricio Macri incre-
mente las retenciones.

Tras idas y vueltas en la votacién
que se dio en Diputados hace algunas
semanas, el campo hizo escuchar su
reclamo y el rechazo al articulo del
proyecto de ley del Presupuesto 2019
que daba la potestad al Gobierno ac-

tual de subir las retenciones hasta el
33% si
Después de una fuerte salida de las
entidades gremiales del campo, los
legisladores oficialistas propusieron
cambios que ya incluyé el proyecto
aprobado en la Cdmara de Diputados.
Asi, se logré que el Ejecutivo solo esté
facultado para aumentar los derechos
de exportacién a la soja hasta el 30%,
y se establecié un 12% para la suba de
ese tributo en el resto de los productos
exportables.

lo considerasen necesario.

Comienza el debate por Ley de Semillas

T ras varias horas de debate, legislado-
res de la oposicién y del Gobierno
de Cambiemos plantearon puntos en co-
mun y otros de disidencia acerca del pro-
yecto de la nueva Ley de Semillas, que
comenzari a discutirse en la Cdmara de
Diputados. Finalmente,se enfatizé en
los puntos clave de este proyecto, como
que establezca una proteccién para los
obtentores y una restriccién al uso pro-
pio gratuito que establecia la antigua
ley, sancionada en el afio 1973. En linea
con los avances tecnolégicos, el proyecto
agrega una veintena de figuras que no
contemplaba la ley de 1973.

°SO#\

Por las lluvias, se pierden de 300.000
a 500.000 hectareas de soja

Estos son los principales pun-
tos de la nueva ley: el Instituto Na-
cional de Semillas tendrd facul-
tades exclusivas e indelegables de
control y fiscalizacién de la semilla,
el precio que se abone por la semi-
lla o por el uso propio dard por sa-
tisfechos todos los derechos de pro-
piedad intelectual, sin excepciones.
Respecto al pago de regalias, el pro-
ductor con la compra de semilla que-
da establecido el valor por un periodo
de cinco afios, que incluye el pago del
canon de derecho del obtentor, el de-
recho de patente y el multiplicador.

- TRIGO

Lalo
compli

'CARNE

Buenos negocios
para la carne
argentina en China

E n la mega feria “China Interna-
tional Import Expo”, organizada
en Shanghai por el gobierno chi-
no, las 13 empresas argentinas que
acompafiaron al Instituto de Promo-
cién de la Carne Vacuna Argentina
firmaron contratos con empresas
estatales y provinciales de ese pais
que poseen beneficios impositivos.
Un caso fue el de la firma argenti-
na Arre Beef”, que rubricé un con-
venio de cooperacién con CAMCE
(una gigantesca empresa con parti-
cipacion estatal que realiza “trading”
de carne, pero se dedica a otras ac-
tividades, como la construccién).
El acuerdo implica aumentar el volu-
men de los envios de carne a lo largo

i.e del afo 2019.

istica con .
caciones para el trigo

S eglin estima la Bolsa de Comercio de Rosario,
entre el 10 y el 17% del total de las hectdreas de
soja, implantadas recientemente, podrian tener que re-
sembrarse. Hasta el momento, se habian sembrado casi
3 millones de hectdreas con soja en la regién central
hasta la semana pasada. La mitad de esta 4rea recibié
en el dltimo temporal lluvias por encima de los 100
milimetros de agua. Se estdn revisando los efectos de

‘e las lluvias tras el temporal.

14 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO s NOVIEMBRE 2018

L uego de las abundantes lluvias que se registraron en la
zona central argentina, el acceso a los campos se difi-
culta, deteniendo el examen de las condiciones de los lotes
de trigo y la recoleccién de aquellos en los que estuviera pla-
nificada esa labor para las dltimas semanas de noviembre.
Por esto, la logistica de la nueva cosecha del cereal estd bajo
presion debido a las demoras en la salida del grano de los cam-
pos anegados y en el ingreso de mercaderia en los puertos,

e cuando los compromisos de entrega son voluminosos.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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(lymax anuncia alianza
con Mosaic Fertihizantes

de cuentas, Jéfersson Geisel y el con-
sultor técnico de canales, Luiz Eduardo
Salgado.

En la ocasién del anuncio también
fue realizado un entrenamiento técnico
de alto nivel referente a la fertilidad del
suelo, nutricién de plantas y posiciona-
miento de los fertilizantes K-MAG.

El K-MAG es un fertilizante versatil
que adicionado a fuentes de nitrégeno,
fésforo o micro nutrientes, es capaz de
componer grandes cantidades de formu-
laciones que pueden ser utilizadas tanto
en la siembra como en la cobertura.

La posibilidad de utilizar el K-MAG
en siembra o en cobertura aliado a dis-
ponibilidades inmediatas de los nu-
trientes, permite al agricultor un mayor

retorno sobre su inversién, pues los nu-
trientes que estaban limitando a su pro-
ductividad serdn absorbidos de forma
rapida y equilibrada por la cultura, en el
momento en que la planta mds lo necesi-
te (fase vegetativa o reproductiva) y con

una baja acidificacién del suelo.

En breve Glymax estard llevando a

todos los agricultores del Paraguay los

on el objetivo de ofrecer a sus  tes, entre ellos el gerente regional de  beneficios de la linea de fertilizantes

clientes una linea de produc-  Ventas, Luiz Cesar de Souza; el gerente ~ K-MAG. CA

tos de alta calidad, con mate-

rias primas exclusivas y capaz
de impulsar los actuales niveles de pro-
ductividad de las principales culturas
del pais, Glymax y Mosaic Fertilizantes
anuncian la concrecién de una alianza
para la distribucién de la linea de fertili-
zantes K-MAG, combinacién tnica que L4 MARCA
provee altas concentraciones de Potdsio DE UNA

. FUERTE

(K), Magnésio (Mg) y Azufre (S) en un  WYFFIIES]
tnico granulo.

La nueva alianza fue confirmada por
el director comercial de Glymax, Jacir
Boaretto, al equipo comercial de Gly-
max el pasado 8 de noviembre junto a

los profesionales de Mosaic Fertilizan-

18 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO ¢ NOVIEMBRE 2018 WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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Automotor lanza el camion Hyundai Xcient

directivos y funcionarios de la empresa,

La 3* Feria de Camiones y Buses de Hyundai, organiza-
da por Automotor, fue el escenario donde el pasado 15 de
noviembre se realizo el lanzamiento del camion Hyundai
Xcient, en las versiones Dump y Tracto. La feria se llevo
a cabo del 13 al 18 de noviembre, en el estacionamiento
trasero del Shopping Multiplaza. En la ocasion la empre-
sa ofrecio todo el portafolio de productos comerciales, en
camiones para todas las aplicaciones.

ademds de numerosos invitados.
Durante la Feria Truck & Bus Hyun-
dai, Automotor expuso més de 20 camio-
nes, toda la gama disponible de Hyundai
para el mercado de Paraguay, con diferen-
tes tipos de carrocerias, desde capacida-
des para 2.5 toneladas hasta 70 toneladas.
Ofrecié condiciones especiales de pagos
accesibles, bonos de hasta 2.000 délares
en algunas unidades por pago al contado,
con el 25% de descuento. “Hyundai es la
mejor opcidn en vehiculos de trabajos, por-

n la presentacion el analista de
ventas y marketing de Hyun-
dai Truck & Bus, Gustavo Ga-
leano, comenté que por tercer
afio consecutivo se realiza la feria donde
ofrecen una gran variedad de buses y ca-
miones. Automotor aprovechd la exposi-
cién para presentar el dltimo lanzamiento
global de la marca. Se trata del Hyundai
Xcient, que viene en dos versiones con
carrocerfas diferentes. Uno de ellos es un
Tracto-camién, con una capacidad de has-
ta 70 toneladas de arrastre, disefiado para
hacer largas distancias y cargas pesadas. Y
la versién Dump estd destinada para el sec-
tor de la construccion, es un volquete con
una capacidad de 20 m? en la cachamba.
Agregé que en las dos versiones, el
Hyundai Xcient tiene traccién 6 x 4 y
motor de Ultima tecnologfa con 410 y

440 HP, segtn la versién, con alto nivel
de equipamiento. “Tiene un disesio suma-
mente atractivo para un vehiculo comercial
y mejora el coeficiente aerodindmico, lo que
favorece en cuanto al consumo de combusti-
ble. Se destaca por el confort, tiene una ca-
bina acondicionada con dormitorio y otras
comodidades para el conductor”, expresé.

Afirmé que el nuevo producto viene
a completar la gama. Para el camién de
lanzamiento, mencioné que cuentan con
condiciones de pagos flexibles, donde el
cliente propone su plan de pago, median-
te la financiacién propia de Automotor o
de entidades bancarias.

El acto de presentaciéon del nuevo
camién Hyundai Xcient conté con el
acompanamiento de Kevin Yom, Service
Manager de Hyundai Truck & Bus para
América Latina y el Caribe. También de

22 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e NOVIEMBRE 2018

que tiene una relacién costo beneficio exce-
lente. Trabajamos con una marca de gran
calidad con un precio interesante para los
clientes. A los que no pudieron asistir a la
feria les esperamos en el show room exclusi-
vo Hyundai Camiones y Buses, en Mariscal
Lépez casi Coronel Pampliega, en Fernan-
do de la Mora zona Norte”, agregd. CA
Directivos de Automotor junto

al directivo de Hyundai para
Latinoamérica y El Caribe.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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IMPERADOR 3.0

os organizadores de Innovar

Feria Agropecuaria lanzaron

con gran expectativa la tercera

edicién de la muestra el pasa-

do 31 de octubre en el Gran Nobile Ho-

tel & Convention de Ciudad del Este.

La Innovar 2019 se desarrollard del 19

al 22 de marzo de 2019 en el predio de

Cetapar, en el distrito de Yguazd, depar-
tamento de Alto Parani.

Esta muestra organizada por la

Unién de Empresas Agropecuarias

Raimundo Llano,
presidente de la UEA.

EMERESATING |

Con gran expectativa
e la%léé Injlil?)var 2019

(U.E.A), a tono a con nombre, tiene pre-
visto sumar innovaciones. Para la tercera
edicién estd previsto habilitar espacios
para el sector lechero, produccién porci-
nay la horticultura. Ademds, demostra-
cién de cultivos con nuevas tecnologias
y comercializacién de nuevos insumos.

Las expectativas sobre la tercera In-
novar se cimentan en el éxito que logré
la muestra en los dos afos anteriores,
que le permitié convertirse en la feria re-
ferente del agronegocio, para los produc-
tores, empresas, estudiante y el publico
en general.

El presidente de la UEA, Ing. Rai-
mundo Llano, manifesté que la expec-
tativa para la tercera edicién de Innovar
es seguir creciendo y que el productor
agropecuario pueda participar en mayor
escala. “Estamos muy contentos por lo que
se logrd hasta ahora en las dos ediciones an-
teriores. Vimos un crecimiento importante
y esperamos que esta tercera edicion tenga
mucha mds difusion y que podamos conse-
guir la mayor participacion de los produc-
tores agropecuairos en nuestro evento”, dijo.

Llano remarcdé que este evento estd
pensado para todo tipo de producto-
res agropecuarios, para el pequefio, el
mediano y el gran productor. “Estamos
arrancando y viendo qué podemos ofre-
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cer al productor agropecuario en todas las
actividades relacionadas a ese sector. Este
es un evento 100% agropecuario, estin
invitadas todas las empresas que puedan
ofretfr servicios, mzlquinm‘im, insumos y
todas las herramientas relacionadas al sec-
tor. Vamos a seguir creciendo, pero siempre
con empresas vinculadas al sector agrope-
cuario”, destacé.

Mencioné que en la segunda edicién
pasaron por la muestra unas 12.000 per-
sonas y el objetivo es superar esta can-
tidad en la préxima edicién. También
aguardan mayor cantidad de expositores
y esperan superar las 100 empresas par-
ticipantes.

En cuanto a la Responsabilidad So-
cial Empresarial, para la tercera edicién
estdn en el proceso de identificacién de
benefactores. Los dos primeros afnos
la asistencia fue para una escuelita de
Yguazi, a la cual fue destinada las re-
caudaciones de las entradas.

Por su parte, el gerente general de la
UEA, Carlos Gémez, destacé que como
las ediciones anteriores la muestra dard
mucho destaque a la dindmica de maqui-
narias. También se sucederdn las confe-
rencias en el pabellén institucional.

Informé que el costo de las entra-
das serd de 15.000 guaranies y todo
lo recaudado serd destinado a la causa
solidaria en la zona de influencia de
Colonia Yguazd. Anuncié ademds in-
novaciones en espacios de gastronomia
y servicios para ofrecer mds alternativas
y confort a los visitantes. CA

Carlos Gémez, gerente
general de la UEA.
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Calyl y la Municipalidad de
Naranjal acordaron instalar
Centro de Acopio Temporal

del Programa Campo Limpio que Ca-

La Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf) firmo
un acuerdo con la Municipalidad de Naranjal, de Alto Pa-
rana, para la construccion de un Centro de Acopio Tempo-
ral (CAT) de envases vacios de defensivos agricolas.

fyf y CropLife vienen encarando en
nuestro pais.

Valoré el interés del municipio de
Naranjal de realizar un buen manejo de
los envases vacios de los defensivos agri-

| acuerdo fue suscrito el 1
de noviembre de 2018 en la
Municipalidad de Naranjal
entre el intendente de Na-
ranjal, Edoard Schaffrath y presidente
de Cafyf, el Ing. Agr. Claudio Gaitdn,
representado en el acto por la directora
ejecutiva, Ing. Liz Rojas. Cafyf, ade-
mds de cooperar para la construccién

Liz Rojas y Edoard Schaffrath, muestran el convenio firmado.

de la infraestructura para el Centro de
Acopio Temporal, nominard a la em-
presa que se encargard de la recolec-
cién y la disposicién final de los enva-
ses vacios.

LaIng. Liz Rojas manifesté que este
acuerdo les permitird sumar la cons-
truccién de Centros de Acopios Tem-
porales de envases vacios, en el marco
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colas, y expresé que ademds de la ins-
talacién de la infraestructura, Cafyf les
brindard capacitaciones sobre las buenas
précticas agricolas y el manejo y uso se-
guro de los defensivos agricolas.

Por su parte, el intendente de Naran-
jal, Edoard Schaffrath, mencioné que
con la instalacién de este Centro de Aco-
pio Temporal ofrecerdn la infraestructu-
ra para que el productor pueda hacer la
correcta deposicién de los envases vacios
de defensivos agricolas, y de esa manera
adecuarse a las exigencias legales.

Destacé que el convenio permitird
ademds un sistema de colecta bien or-
ganizado y responsable, a través de una
empresa especializada.

El mencionado centro de acopio es-
tard instalado en la comunidad de Pal-
mital y beneficiard a unos 112 produc-
tores en un drea de influencia de 7.700
hectdreas. “Palmital es una comunidad
muy productiva, cuyos pobladores son muy
conscientes y celosos del cumplimiento de
las leyes”, expresé del intendente.

“Nuestro objetivo es realizar siete Cen-
tros de Acopios Temporales, de tal manera a
que todo el distrito de Naranjal cuente con
estas infraestructuras que permitan el ma-
nejo adecuado de los envases vacios”, dijo.

El objetivo de la Municipalidad de
Naranjal es lograr un municipio Am-
bientalmente Sustentable y en ese pro-
p6sito viene trabajando con varias insti-
tuciones publicas y privadas con quienes
encara acciones en varios frentes. CA
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Principales enfermedades que podrian
afectar en la presente campana de soja,

ntre los factores que contri-

buyen la disminucién de la

productividad de soja en el

Paraguay se encuentran las
enfermedades fingicas. La intensidad
de las lluvias y la humedad que existe en
el ambiente en la presente campana estd
siendo favorable para el desarrollo de pa-
togenos causantes de Damping off (muer-
te de pldntulas) Fig, 1. La mayoria de los
hongos causantes de muerte de pléntulas
estdn presentes en el suelo. Gran parte de
los hongos poseen la capacidad de sobre-
vivir en forma indefinida porque poseen
estructuras de resistencia, lo que permite
la viabilidad por largos periodos de tiem-
po. En el Paraguay los hongos del suclo
de mayor predominancia pertenecen a
los géneros fusarium spp, Macrophomina
phaseolina, Rizoctonia solani, Pythium spp
spp. Phyrophthora spp.

El principal dafo ocasionado es
la reduccién del stand de plantas, que
como consecuencia puede reducir el
rendimiento, en algunos casos cuando
las incidencias son altas y hay drdstica

reduccién del stand de plantas, es ne-
cesario realizar la resiembra, como lo
estamos observando. Este problema estd
muy asociado al monocultivo. Las alter-
nativas de manejo de este problema son
el tratamiento de semillas con fungicidas
de amplio espectro, rotacién de cultivos
y el manejo adecuado de suelo.

Otras de las enfermedades que esta-
mos observando es la roya, es una de las
principales enfermedades de la soja en el
pais y en condiciones favorables se produ-
cen considerables pérdidas de rendimien-
to a nivel de campo de hasta 90% en cul-

Fig. 1. Sintomas de Damping off
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Ing. Agr. MSe. Ruth Scholz

Fitopatdloga, Jefe de
Programa de Investigacion de
Soja. IPTA-Capitan Miranda

tivares susceptibles y si no es controlado
a tiempo. Los sintomas es la aparicién de
pequenas pustulas de color castano claros
en el haz de las hojas y en el envés de las
hojas, se observa una coloracién amarro-
nada y luego va tomando un color ma-
rrén rojizo, oscureciéndose esas lesiones a
medida que se desarrolla el patégeno; se
forma las uredias que después se disemi-
nan a través del viento Una uredia puede
producir hasta 3.000 esporas por dia en
condiciones favorables. Es una enferme-
dad policiclica lo que dificulta su control
por tener varios ciclos de la enfermedad
en un mismo ciclo del cultivo.

En una campafa normal se realizan
tres aplicaciones y hasta cuatro en zafri-

fia. Generalmente las siembras mds tar-
dias son mds perjudicadas porque la pre-
sién de la enfermedad inicia en el mes de
diciembre. En la campafia 2015/2016 se
han registrado hasta cinco aplicaciones
por la presién que hubo de este patégeno.
Y en la campafa 2016/17 se realiza- 1>
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NOTA TECNICA

ron hasta tres aplicaciones. Inicialmente
el control se realizaba con los productos
del grupo quimico de los triazoles, luego
aparecieron las mezclas de estrobilurinas
+ triazoles pero rdpidamente se han re-
gistrado fallas en el control por mutacio-
nes asociadas a estos grupos quimicos.
En los dltimos afios se viene utilizando
triple mezclas (Triazoles+estrobiluiri-
nas+carboxamindas) donde también ya
se han observado fallas en el control en
tres Gltimos dos afios, actualmente se
utilizan estos productos en mezclas con
multisitios (mancozeb, Clorotalonil etc)
y se estd adoptando el uso de morfolinas
como curativo.

Sin embargo, el mejor aliado para el
control de esta enfermedad es el control
genético, existen en el mercado local va-
riedades con genes de resistencia y otras
variedades tolerantes, con la utilizacién
de esta tecnologfa se minimizan las apli-
caciones para este patogeno (figura 3).

Uredias en materiales
Fig. 3 con genes de resistencia

Su principal hospedero es el Kudzu
(Pueraria lobara), (igura 4) que es la
fuente de inéculo mds importante ade-

mds de la soja guacha, esta planta estd

presente en varios puntos del pais.

Desde el ano pasado se viene reali-
zando monitoreo de soja guacha en todas
las zonas sojeras del pais, este afio se rea-
liz6 la primera semana de agosto en 14
localidades y todas presentaron sintomas
de roya (figura 5 y 6) lo que ya estd pro-
piciando a infecciones tempranas.

Soja guacha con

Fig. 5 sintomas de roya

W i

Es importante el manejo adecuado

para esta enfermedad; eliminar en lo po-
sible plantas guachas, utilizar variedades
con buen comportamiento, realizar apli-
caciones calendarizadas en variedades
susceptibles sin esperar a ver los sintomas
por la rdpida diseminacién y agresividad
que posee, también utilizar productos
multisitios para proteger las moléculas
que siguen siendo efectivas.

Otras de las enfermedades que pue-
den aparecer en este ciclo de cultivo es
Cercospora kikuchii (fig 7 y 8.). Es una
enfermedad tipica de fin de ciclo cuyos
sintomas comienzan a observarse a par-
tir de R4 aproximadamente, aunque el
patégeno puede encontrarse al estado
latente en etapas previas en las hojas y
en otros érganos aéreos de la planta. El
rastrojo del cultivo de soja anterior y la
semilla constituyen las fuentes de ing-
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culo primario. Los Sintomas en las hojas
presentan lesiones angulares a irregula-
res, de color morado a purpura. Es co-
mun observar coloracién pirpura gene-
ralizada en la cara superior, sobre todo
en las hojas mds expuestas a la radiacién
solar. En vainas se observa un mancha-
do de color morado y oscuro que puede
generalizarse abarcando toda la super-
ficie de las mismas. En semillas se ob-
serva el sintoma mds evidente que es la
presencia de manchas de color purpura,
acompafadas frecuentemente por agrie-
tamiento del tegumento. No siempre la
semilla infectada presenta manchado.
La semilla infectada puede originar
pldntulas. Los dafios son mds graves en
monocultivo con siembra directa. La
coincidencia de alta humedad relativa y
temperaturas de 26 a 30 °C durante 3
a 5 dias favorecen la esporulacién y di-
seminacién del hongo, con periodos de
rocio prolongados aumenta la inciden-
cia de esta enfermedad. Para el manejo
de esta enfermedad es importante uti-
lizar semillas sanas o tratadas con fun-
gicidas, rotacién de cultivos, aplicacién
foliar de fungicida entre R3-R4, I»

Sintomas de
Fig. 7 Cercospora kikucii
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NOTA TECNICA

una vez observados los sintomas en las
hojas ya dificulta su control.

Septoria glycines es una enfermedad
que aparece todos los afios en mayor o
menor incidencia dependiendo de las
condiciones climdticas y para esta cam-
pafa es muy probable que tengamos una
alta incidencia. Se manifiesta primero en
pldntulas, durante las semanas iniciales
del cultivo, y luego se torna nuevamente
conspicua en estados préximos a la ma-
durez. Los primeros sintomas se pueden
observar en cotiledones, hojas primarias
y hojas trifoliadas del tercio inferior de la
planta Fig 9. Las lesiones aparecen como
manchas irregulares de color marrén os-
curo y de tamafio y forma variable. Las
hojas infectadas se tornan rdpidamente
amarillas y caen prematuramente. Bajo
condiciones ambientales favorables pue-
de causar una importante defoliacién en
la mitad inferior de la planta.

Los sintomas se hacen mds notorios
a medida que el cultivo se aproxima a su
madurez. Las lesiones en las hojas madu-
ras le dan a estas una coloracién rojiza,
provocando su cafda prematura. El iné-
culo primario proviene de la semilla infec-
tada o de residuos de plantas infectadas de
la temporada anterior. El viento y el salpi-
cado de lluvia distribuyen las esporas del
hongo a partir de las lesiones primarias
presentes en cotiledones u hojas prima-
rias. El desarrollo de la enfermedad se ve
favorecido por temperaturas medias dia-
rias superiores a 21 °C y las precipitacio-
nes constantes y alta humedad ambiente.

Otras de las enfermedades no me-
nos importante es Sindrome de Muer-
te stibita causada por varias especies de
fusarium. Generalmente, el sindrome de
la muerte sibita de la soja no se detecta
en el follaje de las plantas hasta después
del inicio de la floracién. Los sintomas
iniciales es un moteado clorético difu-
so y un arrugamiento de las hojas. Mds
adelante, el tejido foliar amarillea entre
las nervaduras principales, luego muere
fig 10. Esta clorosis y necrosis interner-
val es tipica, pero estos sintomas no son
diagndsticos por si solos porque pueden
confundirse con los sintomas foliares de
otras enfermedades. Poco después, los
foliolos mueren y se marchitan.

En casos severos, los foliolos se caen,
dejando los peciolos adheridos al tallo.

Sintomas de

ig. 9 Septoria glycines

Para el diagnéstico, el cuello (o corona)
y la raiz principal deben abrirse en dos
y se debe observar una pudricién blan-
da. Para el control de esta enfermedad
debe evitarse la siembra de cultivares
de soja altamente susceptibles en cam-
pos con alto riesgo. Para el manejo de
esta enfermedad y otras enfermedades
eddficas, es fundamental mantener un

registro de campo de cudndo y ddénde
se presentaron las mismas. Los dispo-
sitivos portdtiles de GPS pueden ser de
utilidad para cumplir este objetivo, pero
un buen plano del campo con las 4reas
problemdticas puede ser suficiente. Los
campos severamente afectados deberfan
identificarse para sembrarlos mds tarde
y realizar en ellos operaciones que me-
joren la permeabilidad del agua, inclu-
yendo practicas de cultivo que corrijan
la compactacién o el drenaje.

Macrophomina  phaseolina es una
enfermedad que aparece cuando hay
estrés hidrico y altas temperaturas, po-
drfa aparecer entre los meses de enero y
febrero. Los sintomas mds comunes son
hojas amarillentas que luego se necrosan
y mueren, estas hojas quedan retenidas
en los peciolos. Los tejidos de la base del
tallo se decoloran y se produce marchitez
de la planta. La corteza de la rafz se des-
prende fécilmente, formando microescle-
rosios subepidérmicos de color negro, este
sintoma también se observa en el tallo de
forma de estrias o lineas negra fig. 11

El momento de aparicién de esta
enfermedad es entre R5-R7 Respectiva-
mente, se disemina a través de la semi-
lla. Para el manejo de esta enfermedad
se debe considerar el uso de variedades
resistentes o tolerantes y la rotacién con
especies no hospederas.

Como esta campana es bastante llu-
viosa y seglin prondsticos se preveen mds
lluvias, hay que monitorear constante-
mente los campos de soja para poder de-
tectar los posibles problemas que puede
estar afectando al cultivo para asi poder
resolver rdpidamente sin que ocurran
pérdidas graves. Finalmente es muy im-
portante el manejo adecuado con las he-
rramientas disponibles, como cultivares
resistentes, uso de fungicidas efectivos,
rotacién de cultivos etc. CA

Fig, 11 Sintomas de Macrophomina en el tallo
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Capacitan a técnicos del MAG en
“Buenas Practicas en el Uso y
Manejo de Defensivos Agricolas”

L1 =

| Ministerio de Agricultura y
Ganaderfa, a través de la Direc-
cién de la Direccién de Exten-
sién Agraria (DEAg), el Servicio
Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de
Semillas (SENAVE) y la Cdmara de Fito-
sanitarios y Fertilizantes (Cafyf) realizaron
una capacitacion sobre “Buenas Prdcticas en
el Uso y Manejo de Defensivos Agricolas™
Las jornadas fueron el 24 y 25 de oc-
tubre, en el salén auditorio Hernando Ber-
toni de la DEAg, en San Lorenzo y estu-
vieron dirigidas a técnicos de 20 Centros
de Desarrollo Agropecuarios (CDAs) de la
Direccién de Extension Agraria (DEAg)
con el objetivo de actualizar y nivelar los
conocimientos sobre las Buenas Pricticas
en el Uso y Manejo correcto de defensivos
agricolas y promover el efecto multiplica-
dor de los conocimientos recibidos en la ca-
pacitacién como formador de formadores.
Con estas orientaciones se busca que
los técnicos logren conocimientos actua-
lizados en las Buenas Pricticas para el
Uso y Manejo de Defensivos Agricolas y
el compromiso multiplicador como for-
mador de formadores.
Durante las jornadas las capacita-
ciones se orientaron sobre: Manejo Inte-
grado de Plagas (MIP), Comunicacidn,

Liz Rojas, directora ejecutiva de Cafyf.."

Etiquetas, Manejo de Envases Vacios y
Equipo de Proteccién Individual (EPI),
Manejo Integrado de Plagas en Hortali-
zas-Fitopatologia, Buenas Pricticas Agri-
colas en el Uso y Manejo de los Defen-
sivos Agricolas, Equipos de Aplicacién
de Defensivos Agricolas, Calibracién de
Magquinarias, Inocuidad de los Alimen-
tos, Toxicologfa y Legislaciones sobre
Aplicacién de Defensivos Agricolas.

La Ing. Agr. Liz Rojas, directora Eje-
cutiva de Cafyf, resalté que el propésito
de estas capacitaciones es lograr un efecto
multiplicador en las personas que son ca-
pacitadas o formadas en las Buenas Préc-
ticas Agricolas. “La idea siempre es capaci-
tar para que estas personas a su veg puedan
capacitar a sus usuarios directos, que son los
medianos y pequerios productores asistidos
del MAG”. Destacé la importancia de
estas jornadas porque permite ampliar el
ntimero de capacitadores con el MAG.

Mencioné que Cafyf, alineado a los
objetivos de Croplife, apunta al manejo
sustentable, el cuidado del ambiente y las
personas, haciendo mucho énfasis en el
uso correcto de defensivos agricolas.

Por su parte el Ing. Agr. Miguel Col-
mén, coordinador de Programas de Ca-
fyf, destac6 que en el marco de las Buenas
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Miguel Colman, coordinad

g 4V
or de Programas de Cafyf.

Pricticas en el Uso y Manejo Seguro de
Defensivos Agricolas dieron énfasis a los
periodos de carencias en los Limites Méxi-
mos de los Residuos, que es una exigencia
del mercado internacional y nacional.
Durante su disertacién, dio énfasis a las
11 indicaciones que se deben tener en cuen-
ta para el uso de los defensivos agricolas
que son: revisar los envases y las etiquetas
al adquirir el producto, tener en cuenta los
cuidados en el transporte, en el almace-
namiento, realizar la lectura de la etiqueta
antes del uso, inspeccién y calibracién de
pulverizadores, la utilizacién de los equipos
de proteccién individual, manejo de los en-
vases vacios, los cuidados durante la aplica-
cién, los periodos de seguridad y las medi-

das de higiene después de la aplicacién. CA
Participantes, organizadores y

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY

disertantes posan al término del evento.
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| Congreso Nacional
de la Yerba Mate

Del 11 al 12 de octubre pasado se desarrollo el Primer Congreso Nacional de la
Yerba Mate, organizado por el Centro Yerbatero Paraguayo. El evento se realizo en
el auditorio de la Agrodindmica, en Hohenau, Itapua. Durante dos dias se reunie-
ron productores, industriales, técnicos, y estudiantes de carreras relacionadas a la
agricultura para adquirir nuevos conocimientos sobre el otrora oro verde.

a organizacién del evento requi-
rié de varios meses de trabajo,
con el objetivo de brindar los
conocimientos adquiridos con
el apoyo de cada empresa participante,
comenté Eduardo Oswald, presidente del
Centro Yerbatero Paraguayo. Menciond
ademds que se realizan constantes inter-

cambios de informaciones con Brasil, Ar-
gentina y Uruguay. “Son temas que a veces
no lo divulgamos. Pero creo que hay momen-
tos en quie tenemos que decir que estamos vivos
y queremos seguir trabajando para cada uno
de ustedes, con el objetivo de crecer juntos”.
Agustin Konrad, presidente de la
Cooperativa Colonias Unidas (CCU),
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destac la presencia de los diferentes pro-
tagonistas que forman parte del sector
yerbatero, es decir, productores, indus-
triales y técnicos. “Eso es muy importante,
1050t7r0s tenemos que participar en este tipo
de evento. En estos dias vamos a aprender
muchas cosas. Las personas que estdn aqui,
ensendndonos, nos van a dejar muchos 1w
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conocimientos. Por eso es importante la
participacién de los pequerios productores”,
sefalé durante la apertura del Primer
Congreso Nacional de la Yerba Mate.
En otro momento de su discurso, re-

saltd la calidad de la yerba mate local. Si
bien Paraguay es un pequefio productor
de este rubro, en comparacién a paises
vecinos, el producto que ofrece es de ex-
celente nivel. “No debemos tener miedo a
nadie si tenemos calidad. La calidad no
se negocia, y cada vez debemos ir perfec-
ciondndonos. No tenemos mucha yerba en
Paraguay, pero el foco debe ser la calidad
del producto”, anadid.

Posterior a la ceremonia de apertura
oficial del congreso, se realizé la firma
de la carta de compromiso “Tncentivo a
las Investigaciones en Yerba Mate con mi-
ras al VIII Congreso Sudamericano 2020
a llevarse a cabo en Paraguay”. Esta ini-
ciativa busca incentivar la investigaciéon
cientifica y trabajos enfocados a la pro-
duccién de yerba mate, con el objetivo de
defenderlos en el mencionado congreso.
Este pacto vincula al Centro Yerbatero
Paraguayo, la Universidad Nacional de
Itapda, la Universidad Catélica Nuestra
Sefiora de la Asuncién, la Universidad
San Carlos Filial Itapta, la Universidad
Nacional del Este, la Universidad Auté-
noma de Encarnacién, la Fundacién Ni-
kkei Cetapar, y la Conacyt.

El Primer Congreso Nacional de Yer-
ba Mate tuvo un cargado programa de
charlas, debates, entre otras actividades.
Durante dos dfas se dieron a conocer

informaciones técnicas, y nuevas tecno-
logias enfocadas tanto en la produccién
primaria de este rubro como a su indus-
trializacién. Los oyentes también tuvie-
ron la oportunidad de conocer expe-
riencias de empresas que se dedican a la
produccién, industrializacién y comer-
cializacién de yerba mate en Paraguay.

Agricultura
de precision
en verba mate

| Ing. Enrique Hahn, director ejecu-

tivo de la firma Sustentap Agricul-
tura de Precisién, orient sobre la tec-
nologfa de precisién en cultivos de yerba
mate, principalmente en lo referente a
nutricién. Presenté datos sobre el esta-
do del suelo de los yerbales, y sefial$ la
necesidad de contar con més trabajos de
investigacién para este rubro.

Antes que nada, la agricultura de
precisién busca productividad, y por
tanto, rentabilidad. Es decir, se basa en la
eficiencia en el uso de insumos mediante
dosis correctas, y las tecnologfas adecua-
das para la aplicacién de estos. “Tratamos
de producir en armonia con el medio am-
biente, sin comprometer generaciones futu-
ras, y buscando el beneficio econdmico para
poder quedarnos con esta tecnologia y que
los suelos sigan generando el producto que
necesitamos”.
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La productividad implica varios
factores que generan variabilidad en la
produccién. Estdn involucrados los ma-
teriales que se siembran, las propiedades
fisicas, quimicas y bioldgicas del suelo, el
clima, y el manejo. “Podemos tener saté-
lites, la mejor tecnologia, pero si no conta-
mos con las personas capacitadas, no vamos
a poder implementar las tecnologias de la
agricultura de precision”.

El ingeniero comenté que el manejo
eficiente de los nutrientes, que permite
que las plantas puedan alimentarse. Esto
implica encontrar el insumo, la fuente, la
dosis, el momento de aplicacién, y el lugar
correctos. “Es una filosofia que a nivel mun-
dial, a través del Instituto Internacional de
Nutricion de Plantas y los investigadores de
diferentes regiones del mundo, estamos tra-
tando de crear nuestra propia agricultura de
precision en cada region donde nos roca”.

Explicé que existen ciertos insumos de
mayor o menor solubilidad. Con respecto
a los cultivos de yerba mate, senalé que se
debe trabajar bastante para corregir los sue-
los, con el objetivo de reponer los nutrien-
tes que este rubro extrae. Menciond que no
existen muchas investigaciones cientificas
en nuestra region sobre este aspecto.

En relacién al momento, comenté
que es necesario saber los intervalos ade-
cuados de aplicacion de cada nutriente.
Por otra parte, se debe definir el lugar.
Es decir, si la aplicacién se realizara al-
rededor de las copas, al voleo, o se pre-
tende incorporar al suelo. “Estamos 1™

Enrique Hahn, director

ejecutivo de la firma Sustentap
Agricultura de Precision.
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tratando de generar la mayor informacion
posible de los suelos paraguayos, para tener
recomendaciones eficientes”.

En Brasil, las estadisticas demostraron
la carencia de trabajos de investigacién y
programas sobre nutricién de plantas de
yerba mate, sefalé Hahn. Esta situacién
fue la principal causante de la caida del
promedio de produccién de este rubro, de
17 toneladas por hectdrea en 1990 a 6,2
toneladas por hectdrea en el 2011, anadié.

Mencioné que existe actualmente
una gran controversia en lo referente al
manejo de suelo para este rubro, ya que se

presenta un concepto contratio al tradi-
cional. “Se estd demostrando el gran poten-
cial que tiene la yerba mate a la aplicacion
de correctivos de suelo, y la fertilizacion”.

Buenas practicas
de manufactura

L a Lic. Rosa Sosa, técnica de la Coo-
perativa Colonias Unidas (CCU),
diserté sobre las buenas pricticas de
manufactura en la produccién de yerba
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mate. Comentd sobre las caracteristicas
y las exigencias que deben cumplir los
secaderos, durante todo el proceso hasta
su envio a la industria.

Este tema es nuevo en Paraguay,
ya que hasta el 2015 no se contaba con
una autoridad competente para contro-
lar los secaderos de yerba mate. Incluso,
en pleno 2018 los pequefos secadores
siguen con tiempo para adecuarse a las
buenas précticas de manufactura, ma-
nifestd la disertante.

En la transformacién primaria de
yerba mate, es decir, el secadero, las 1>
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buenas pricticas de manufactura son
muy importantes. Este es el paso del
proceso de la produccién a la industria-
lizacién, explicd. “En Paraguay, hasta el
2015 era tierra de nadie. Nadie se hacia
cargo de las buenas prdcticas en los seca-
deros de yerba”.

Al ser la yerba mate un alimento, la
inocuidad es un factor indispensable.
En lo referente a inocuidad alimenta-
ria se conocen tres tipos de peligros, se-
fialé. El fisico, que involucra cualquier
material que pueda producir dafio en
la boca del consumidor. Por otra par-
te estdn los contaminantes quimicos,
que se refieren a los productos que
puedan contaminar el alimento. Se
debe identificar los quimicos que estdn
presentes en el sector de procesamien-
to y controlarlos. Por tltimo estdn los
biolégicos, que no se logran identificar
a simple vista pero que generalmente
son los més peligrosos, sefialé. Estos se
relacionan directamente con el manejo
higiénico del alimento.

El flujo de proceso del secadero de
yerba mate es el siguiente: recepcién en
la planchada, pre-secado, secado, can-
chado, zarandeo, envasado en bolsa, y el
despacho a la industria. En cada una de
estas fases existen cuidados especificos a
tener en cuenta para garantizar la inocui-
dad del producto.

Las buenas pricticas de manufac-
tura son herramientas, que tienen el
objetivo de asegurar la inocuidad del
producto, definié. Es un reglamento
que debe ser cumplido, manifesté. “Si
no trabajamos con estas herramientas, el
riesgo que nuestro alimento no sea inocuo
es mucho mds grande’.

Durante su presentacion, dio a co-
nocer algunas realidades de la zona.
Comenté sobre la materia prima, ca-
racteristicas de los establecimientos,
personal, higiene en la elaboracién,
control de procesos y documentacién, y
ofreci6 las recomendaciones a tener en
cuenta en cada una de estas fases de la
produccidn.

Existe una diversidad de disefios para
secaderos, pero las buenas pricticas de
manufactura indican los equipamientos
y mantenimientos preventivos que deben
de realizarse en la instalacién. Explicé
que estos mantenimientos se realizan an-

tes de la zafra, para dejar la infraestruc-
tura en perfecto funcionamiento y evitar
los peligros fisicos.

La limpieza es un factor innego-
ciable en la produccién de alimentos,
expresd. Las buenas pricticas de manu-
factura obligan a registrar este proce-
so, incluso exigen la presencia de otra
persona que controle este trabajo. “Si
producimos alimentos, la limpieza, la hi-
giene es innegociable”.

Sobre la instalacién, las buenas préc-
ticas de manufactura exigen un lugar
pavimentado, ya que el polvo o el barro
pueden contaminar la materia prima. El
secadero no debe ubicarse cerca de posi-
bles contaminantes, explicé.

Un punto critico es el control de
plagas. Las ratas y aves son las principa-

Rosa Sosa, técnica de la
Cooperativa Colonias Unidas.
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les en los secaderos. Recomendé identi-
ficar y controlar las que puedan tener
presencia en la instalacién. “Es impor-
tante saber que donde hay alimentos no
puedo utilizar raticidas. Es decir, tengo
que utilizar una metodologia mecdnica
para controlar’.

El personal es el principal protago-
nista en el secadero. Debe estar capacita-
do y comprender que maneja alimento.
“Lo mds importante es que el personal sea
consciente de la importancia de producir
alimento”.

Por tltimo mencioné los requisitos
legales para habilitar secaderos. En el
pals existen dos, ambos controlados por
el Servicio Nacional de Calidad y Sani-
dad Vegetal y de Semillas (Senave). Uno
es el Registro de Centros de Acopio de
Productos y Sub-Productos de Origen
Vegetal. Y desde el 2015, mediante una
resolucién, estas instalaciones deben
cumplir con las buenas précticas de ma-
nufactura.

La reglamentacién del Senave, que
rige desde el 2015, exige que los secado-
res que producen méds de 500.000 kilo-
gramos de hoja verde ya deben cumplir
con las buenas pricticas de manufactu-
ra. Los de menor produccién tendrin
que adecuarse a dichas pricticas a partir
del 2019.

“El secadero de yerba mate es de suma
importancia en la cadena de produccion.
Es el vinico lugar donde la yerba mate tiene
un tratamiento térmico. Es el lugar donde
se eliminan todos los microorganismos por
el proceso de sapecado”, concluys. CA
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= ' BUSCAN NUEVAS IDEAS PARA MEJORA
LAS APLICACIONES AGRICOLAS

I Workshop Internacional Rizobacter

Del 24 al 26 de octubre, en el Hotel Recanto Cataratas de Foz de Yguazu, Rizobacter
organizo el I Workshop Internacional Gota Protegida. Para el evento, la empresa invi-
t0 a investigadores de la region, con el objetivo de crear una plataforma para el debate
sobre la calidad de aplicacion en cultivos agricolas. El encuentro conto con partici-
pantes de Brasil, Argentina, Paraguay, Bolivia, Uruguay y Colombia.

lrededor de 50 personas,

de Brasil, Argentina, Para-

guay, Bolivia, Uruguay vy

Colombia participaron en
el primer Workshop Internacional Ri-
zobacter. El objetivo del evento fue el
intercambio de ideas entre referentes
de la investigacién y formadores de
opinién, enfocados en la calidad de
aplicacién en los cultivos agricolas.
“Tenemos muchisimas expectativas de lo
nuevo que pueda salir. De estos lugares
salen nuevas ideas. Asi que estamos con
mucha ansiedad”, senalé el Ing. Agr.

Juan Pablo Timpone, responsable de
productos adyuvantes de Rizobacter.
Técnicos e investigadores de organi-
zaciones publicas y privadas de los paises
mencionados estuvieron entre los parti-
cipantes. El encuentro fue aprovechado
para presentar inquietudes y dudas so-
bre el tema. Cada exponente tuvo un
espacio para dar a conocer su trabajo. Al
final de cada presentacién, se establecié
un periodo para el debate entre todos los
participantes. De esta forma, cada parti-
cipante tuvo la oportunidad de aportar
nueva informacién sobre la temdtica.
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Timpone senalé que la principal
fuente de nuevos productos son las
ideas, no desde un punto de vista ne-
tamente creativo, sino mds bien de la
capacidad de detectar qué existe y qué
hace falta. “Confiamos en que ustedes
son muchas de nuestras grandes usinas de
ideas, de nuevas alternativas. Y ademds
son las personas ideales para capacitar y
extender lo que se conoce”, expresé al di-
rigirse a los participantes.

Fue el primer evento de esta enverga-
dura que organiza Rizobacter. Timpone
adelanté que volverdn a organizar otros

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



encuentros en los préximos afios, y que
probablemente se lleve el Workshop a
otros paises de la regién. Por otra parte,
menciond que existe la posibilidad de que
sea para un publico abierto en el futuro.

Gota Protegida. El Workshop
Internacional se enmarcé dentro del
Juan Pablo Timpone,

responsable de productos
P adyuvantes de Rizobacter.
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programa Gota Protegida, que impulsa
Rizobacter a nivel global con el apoyo
de reconocidas companfas multinacio-
nales. Este busca potenciar la cantidad
y la calidad de informacién que se ge-
nera sobre las pulverizaciones agricolas,
explicé el ingeniero. “Las pulverizacio-
nes agricolas son fundamentales. Es un
acto que se repite en todos los campos del
mundo, por mds de 6 o 7 veces por cada
ciclo del cultivo”, senalé.

Pese su importancia, la pulveriza-
cién es un tema muy poco explorado a
nivel técnico en las facultades que for-
man a los ingenieros agrénomos. Son

Presentacion del equipo
Rizobacter de la region
varios los aspectos a profundizar sobre
esta actividad, como las condiciones
del dfa, la humedad, la temperatura, la
direccién del viento, el tamafo de las
gotas que se generan, las mezclas qui-
micas, el uso de coadyuvantes, entre
otros puntos importantes.

Elingeniero sefialé que es todavia esca-
sa la informacién sobre los diferentes facto-
res que repercuten en la calidad de aplica-
cién en los cultivos agricolas. “Son muchas
las preguntas que hoy no tienen un libro es-
crito. El programa Gota Protegida pretende
incrementar el miimero y la profundidad >
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de la informacion que hay en la temdtica de
pulverizaciones. Es la mision fundamental.
Por eso estamos aqui reunidos”.

Este programa es muy conocido en Ar-
gentina. Sin embargo, su difusién recién se
encuentra en una fase inicial en otros pai-
ses. Actualmente, la compafifa busca que
se extienda a Brasil, Bolivia, Paraguay y
Uruguay. El Ing. Agr. José Cricco, gerente
general de Rizobacter Brasil, sefialé que el
evento justamente es una forma de divul-
gar este emprendimiento. “En un primer
paso queremos imponer el programa Gota
Protegida en Latinoamérica, para posterior-
mente poder adaptarla a otras latitudes”.

Cricco senald que la pulverizacién es
una de las pricticas mds ineficientes que
realiza actualmente el productor. Pese a
que ya se recorrié un camino interesante,
todavia hay mucho por avanzar en este
tema, expreso.

Tecnologia de aplicacion. Ac-
tualmente, unos de los principales focos
de la multinacional de origen argentino
es la tecnologfa de aplicacién. Matias
Santipolo, jefe de productos coadyuvan-
tes de Rizobacter Brasil, mencioné que
desde hace tiempo la compania trabaja
en ello y busca proponer algo diferente.
El concepto de tecnologia de aplica-
cién que tiene Rizobacter no se limita a
productos, explic6. Mds bien se refiere a
todas las variables que engloba el efecto de
aplicar un defensivo en el cultivo agricola.
“Son miiltiples los factores que influyen en el
resultado de las aplicaciones”, agregd.
Rizobacter es una companfa que
apunta a la innovacién permanente y el
desarrollo de productos de primer nivel,
expres6 Santipolo. “No nos conformamos
solamente con vender un producto consa-
grado, sino que buscamos estos espacios
para desarrollar nuevas alternativas”.

Gota Protegida en Para-
guay. Eduardo

comercial de Rizobacter en Paraguay,

Cicerone, gerente
mencioné que desde el afo pasado la
compaifa difunde el proyecto Gota Pro-
tegida en nuestro pafs. En el marco de
este programa ya se desarrollaron dos
jornadas técnicas sobre tecnologia de
aplicacién y regulacién de maquinaria.
“Yo creo que siempre hay aspectos a mejo-
rar, sobre todo en lo que es tecnologia de

José Cricco, gerente general de
Rizobacter Brasil, hablé de las
alianzas comerciales de la firma.

aplicacion en ambientes complicados, como
pueden ser algunas aplicaciones en Para-
guay, especialmente por las altas tempera-
turas y la alta evapo-transpiracion’.
Cicerone senalé que se requiere gran
eficiencia para que cada gota llegue al
Eduardo Cicerone,

gerente comercial de
Rizobacter en Paraguay. PY
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lugar correcto y se obtenga el efecto de-
seado. En ese sentido, la empresa trabaja
con un coadyuvante especial. Se trata del
producto Rizospray Extremo, que con-
tiene 70% de aceite metilado y un 30%
de la silicona Silwet.

La compafifa ya realizé diversos en-
sayos en Paraguay con este producto, es-
pecialmente en zonas complicadas para
las pulverizaciones por las elevadas tem-
peraturas. Cicerone sefialé que es noto-
ria la diferencia que se observa con el uso
de un buen coadyuvante. “Hay que tra-
tar de cuidar la gota, que es el transporte
del principio activo desde el tanque hasta
su impacto en la hoja. Y para cuidar la
gota necesitamos un buen coadyuvante’.

El producto Rizospray Extremo es
un stper humectante, evita la evapora-
cidén, y tiene efecto anti deriva, sefald.
Ademis, al tener el 30% de silicona,
rompe la tensién superficial, lo que per-
mite una gran capacidad de penetracién
y dispersion de la aplicacién.

La tecnologia estd orientada a apli-
caciones de bajo y ultra bajo volumen
de caudales, agregé el Ing. Alberto Cas-
tillo, responsable de desarrollo y servicio
técnico de Rizobacter en Paraguay. Co-
menté que actualmente el productor no
encuentra las condiciones ideales para las
aplicaciones. A estos escenarios apunta el
Rizospray Extremo, es decir, a horarios
de mucho viento, elevada temperatura y
baja humedad relativa, explico.

Aliado estratégico. Marcos Be-
lle, gerente de marketing de Momentive
para Latinoamérica, fue uno de los in-
vitados a participar del evento. Esta em-
presa, con presencia global, es la propie-
taria de la tecnologfa Silwet. Momentive
tiene mds de 70 afios de presencia en >
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el mercado. Belle sefial$ que la compania
mantiene un sitio de vanguardia en mu-
chas tecnologias que requieran siliconas,
incluidas las orientadas a la agricultura.
“Prdcticamente en todo lo que tenemos en
nuestras vidas hay una oportunidad para
la silicona”, senalé.

Desde el 2010, Momentive es un alia-
do estratégico de Rizobacter, con la tec-
nologfa Silwet de por medio. Este es un
copolimero modificado de trisiloxano. Su
uso otorga una aplicacidn precisa, que per-
mite tratamientos eficientes en cantidades
absolutamente necesarias, explics. “Esta
caracteristica es tinica en Silwet. Aunque
haya otros productos que dicen ser similares,
Momentive es la iinica compania que tiene la
tecnologia Silwet desde hace mucho tiempo”.

Alberto Castillo, responsable de
desarrollo y servicio técnico de
PY Rizobacter en Paraguay.

Oleo PPremium

La agricultura de precisién es rela-
cionada a equipos, imdgenes o ajustes
en el balanceo nutritivo del suelo Sin
embargo, no se limita a estos concep-
tos, expres6. Los coadyuvantes son otros
componentes de precision, y Silwet es
una tecnologfa de altisima calidad, se-
fald. “Es un factor decisivo que se suma
a las otras formas de hacer agricultura de
precisidn”, agregé.

Rizobacter a nivel global. Con
una trayectoria de cuarenta afos, Ri-
zobacter estd presente en treinta paises.
La compaiia produce 200.000 dosis de
inoculantes por dia, que llegan a los di-
ferentes mercados en los que tiene pre-
sencia. Cuenta con un equipo de trabajo
conformado por 429 colaboradores. La
multinacional tiene alianzas estratégicas
con Bioceres, Syngenta, De Sangosse, y
Momentive.

Rizobacter se desempefia en cuatro
segmentos de desarrollo: productos micro-
biolégicos, proteccién de cultivo, nutricién
de cultivos, y servicios. Su linea de coadyu-
vantes tiene una participacién importante
en su negocio global. José Cricco mencio-
né que el objetivo de la compania es tener
presencia en cada pais en el que se cultive
soja, primeramente con inoculantes y ac-
tualmente también con adyuvantes.

La linea de adyuvantes de Rizobacter
estd disefada para mejorar la calidad y la
eficiencia de las aplicaciones agricolas. Los
productos ofrecen propiedades tensioac-
tivas, penetrantes, humectantes, translo-
cantes, anti evaporantes, anti espumante,
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y correctoras de calidad de agua. Cricco
sefialé que estos productos estdn pensa-
dos y desarrollados para poder atacar cada
una de las problemdticas. “No renemos
productos multifuncionales, porque creemos
que tiene que haber un producto para cada
Sfuncion, para poder llevar adelante el mejor
desemperio de los fitosanitarios”.

En lo referente a investigacién y
desarrollo, Cricco explicé que desde el
ingreso de Bioceres no se pueden sacar
utilidades de la empresa. Es decir, todas
las ganancias se invierten directamente
en investigacion y desarrollo o diferentes
tipos de emprendimientos. Rizobacter
actualmente trabaja en 49 proyectos, de
los cuales 15 serdn lanzados en los préxi-
mos 5 afios, adelants. CA

Marcos Belle, gerente de

marketing de Momentive

para Latinoamérica.
|
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Mauricio Rodriguez durante la charla en la Quinta Ycua Sati.

a Cdmara de Fitosanitarios y
Fertilizantes (Cafyf) y Cro-
pLife Latin América junto al
Servicio Nacional de Calidad
y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave)
desarrollaron dos talleres sobre Mitigacion
y Gestién de Riesgos de Plaguicidas Alta-
mente Peligrosos (HHPs) y Limites Mdxi-
mos de Residuos de Plaguicidas (LMRs).
Las jornadas fueron desarrolladas en
Asuncién en 7 y 8 de noviembre. La pri-
mera en la Quinta Ycua Sati y la segunda
en el local de la Cdmara Paraguaya de
Exportadores y Comercializadores de
Cereales y Oleaginosas (Capeco).
Durante el primer taller fueron
debatidos sobre los Principios para

la Mitigacién de Riesgo de Plaguici-
das Altamente Peligrosos, mds cono-
cidos por sus siglas en inglés como
HHPs; Casos Exitosos en Gestién de
Riesgos y Cémo Reducir la Exposi-
cién, con las disertaciones de Mau-
ricio Rodriguez, director de asuntos
cientificos de CropLife para América
Latina; Gabriela Bricefio, gerente de
Stewardship de CropLife Latin Ame-
rica y Leticia Martino, jefe de Asun-
tos Regulatorios y Stewardship de Sy-
ngenta Paraguay.

En la oportunidad, Mauricio Rodri-
guez manifesté que con este taller buscan
contribuir al esfuerzo del Senave y otras
autoridades de Paraguay para el control
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de estas sustancias. “Es importante enten-
der como estos principios rigen, no solo des-
de la perspectiva de la industria, sino ™

Autoridades del SENAVE y Cafyf
durante la apertura del taller.
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producto.

Porque contiene la informacion sobre los cultivos,

las plagas, malezas y enfermedades en los cuales se
recomienda utilizar el producto, al igual que las dosis y
tasas de aplicacion, ademas de otros datos importantes.

Porque contiene informacion sobre como manipular
defensivos agricolas y cémo proteger su salud y el ambiente.

\

Porque contiene informacidn sobre las medidas de primeros
auxilios y antidotos en caso de una intoxicacion.

Porgue contiene el nimero de registro de la empresa, el
namero de reqistro del producto y el nimero de libre venta
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www.cafyf.org
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JORNADA TECNICA

de las organizaciones multilaterales como
la FAO, la OMS y otras”, dijo.

Durante su presentacién hizo énfasis
sobre cémo funcionan los instrumentos
de mitigacién de riesgos, que son los
registros de los defensivos agricolas, eti-
quetas y otras medidas.

También destacd sobre la respon-
sabilidad compartida de todos los
actores, ya que la FAO en su cédigo
internacional hace referencia a que to-
dos, quienes forman parte de la cadena
agroalimentaria, deben jugar un papel
en mitigar los riesgos asociados en el
uso de sustancias quimicas, con lo cual
la responsabilidad es de los producto-
res, autoridades, distribuidores y los
mismos consumidores.

Mencioné que la industria por su
parte tiene la posibilidad de proveer
cada vez mejores tecnologias, buscar
a través de la investigacién y el desa-
rrollo, productos de proteccién de cul-
tivos cada vez mds amigables y soste-
nibles par el ambiente y mds inocuos
para la salud humana. “Esto solo se
logra cuando en los paises hay un am-
biente regulatorio que apoye y estimule
la innovacién y la inversion, que facilite
y se incorpore nuevas tecnologias en el
pais. Las normativas y las regulaciones
es lo que facilitan que los productos lle-
guen a los agricultores”.

Asimismo dijo que a través de las
buenas pricticas que apliquen los agri-
cultores se puede controlar mejor el uso
de los Defensivos Agricolas.

Por su parte, Gabriela Bricefio, Ge-
rente de Stewardship de CropLife La-
tinAmerica, presenté los programas de
Responsabilidad Social y Educacién
de CropLife que son Campo Limpio y
CuidAgro y compartié experiencias de
otros paises.

También destacé la responsabilidad
compartida de todos los actores de la so-
ciedad para el uso seguro de los defensi-
vos agricolas.

Por su parte, la Ing. Liz Rojas, di-
rectora ejecutiva de Cafyf, destacé que
ambas jornadas se realizaron a instancia
del Senave, lo cual es muy importante,
porque sobre ambos temas vienen tra-
bajando en forma conjunta tanto con
Senave, otras instituciones publicas, gre-
mios y camaras.

Liz Rojas,
directora ejecutiva

de Cafyf.
e

Medidas de Mitigacion
de los LMRs

edidas Mitigacién en Limites

Miximos de Residuos (LMRs)
fue el tema de disertacién de Leticia
Martino, jefe de asuntos regulatorios y
stewardship de Syngenta para Paraguay
y Bolivia.

Explicé que los LMRs son valores
establecidos y legales. Se basan en ensa-
yos de residuos que se realizan en cada
cultivo o en cada ingrediente activo.

Mencioné ademds que los LMRs
proponen los fabricantes de las molé-
culas. “Las empresas de investigacidn y
desarrollo hacen estudios, proponen los

limites mdximos de residuos, sobre la
base de sus estudios de residualidad, que

\||')|=|!' II'”I'MF T . |
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Gabriela Bricefo, Gerente
de Stewardship de
CroplLife LatinAmerica. P

T L B o

el m
»!'\J

hacen a campo y eso es evaluado por la
autoridad competente que es el Senave”,
enfatizé.

Explic6 ademds que los ensayos de
residuos estdn sujetos a normas inter-
nacionales estandarizadas, para que el
resultado logrado en Paraguay sea igual
en otro parfs.

Entre los beneficios de los LMRs,
explicéd que promueve el libre comer-
cio entre paises, porque ponen las re-
glas claras, estdn basadas en la ciencia
y toman como principio bdsico la eva-
luacién de riesgo.

Martino explicé que en la actualidad,
fundamentalmente en Europa y Estados
Unidos, estdn vigentes los estdndares se-
cundarios, que son Limites Mdximos II»

Leticia Martino, jefe de asuntos

regulatorios y stewardship de
Syngenta para Paraguay y Bolivia. PY
I I

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



LA TECNOLOGIA

EN MAIZ

LIGERAMENTE PELIGROSO
CCCCC ADHC

WWW.gpsa.com.py



de Residuos, fijados por los supermerca-
distas, que varfan entre el 50% y el 80%
del valor de los Limites Mdximos de Re-
siduos legal establecido bajo normas cien-
tificas. “Tenemos un estindar secundario,
que si queremos vender a ese supermercado
debemos cumplirlo”, dijo.

Comentd que estos estdndares se-
cundarios se crean para satisfacer la
necesidad del consumidor de sentirse
seguro. Sin embargo, no estdn basados
en la ciencia, se basan simplemente
en el comercio, porque buscan una
ventaja competitiva. “Dan wuna falsa
apariencia de seguridad, que hace que
el consumidor quiera pagar, aunque en
realidad no le esté dando un valor agre-
gado”, dijo.

Recordé ademds que cada vez apa-
recen mds exigencias, que nada tienen
que ver con lo cientifico ni con lo le-
gal, pero si le pone trabas al produc-
tor que tiene que preocuparse ademds
de los la produccién propiamente de
otros factores.

Los impactos. Entre los impactos
de estos nuevos escenarios, Martino dijo
que el consumidor presta més atencién
a lo que consume, el productor también
cémo produce, pero al ser tan estrictas
las exigencias quedan muy pocas he-
rramientas, que hace que aparezcan las

resistencias. También falta de transpa-
rencia y reglas claras. “En el futuro cada
vez esto va a ser un problema mayor, no
podemos luchar cientificamente, porque se
basa en el miedo y la falsa sensacion de se-
guridad. Mds que nada estd dirigido por
intereses comerciales”.

Medidas de Mitigacion. En
cuanto a las Medidas de Mitigacién pro-
piamente, Martino recomendd leer las
etiquetas de los defensivos agricolas de
tal manera a aplicar la dosis correcta, res-
petar los periodos de carencia y la época
de aplicacion.

Limites Maximos
de Residuos

urante el segundo taller, Mauricio

Rodriguez explicéd que los Limites
Miximos de Residuos de Plaguicidas
(LMRs) son pardmetros que se utilizan
como seguridad de los alimentos, por-
que indican que los mismos fueron pro-
ducidos con buenas pricticas agricolas.
“También son denominados rolerancia de
exportacion y significa que son las canti-
dades o residuos de defensivos agricolas
que son admisibles por las autoridades de
diferentes paises a la hora de importar los
productos’.
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Mencioné que hay diferentes reglas
de juego en los distintos paises, no hay
una armonizacion, y los productores y
exportadores tienen dificultades para
lograr cumplir estas condiciones en los
distintos paises. Destacé que este tema
es muy relevante, mds aun que desde el
préximo 10 de noviembre Europa pone
en vigencia nuevas regulaciones sobre
los LMRs, que puede traer un gran
impacto socio econémico en los paises
cuyas economias depende, en gran me-

dida de la agriculeura. CA

Mauricio Rodriguez, director de
asuntos cientificos de CroplLife
para América Latina. P
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Automagq inaugur(’) Su
Central de la Division

| pasado 31 de octubre Auto-

maq S.A.E.C.A. abrié oficial-

mente las puertas de la Sede

Central de su Divisién Neu-

mdticos,situada en un lugar estratégico,

al costado de la Ruta Transchaco, #8007
casi Mdxima Lugo, Asuncién.

El presidente de Automag, Jorge D.

Pecci Miltos comenté que Automagq tie-

ne mas de 57 afios en el mercado nacio-

Jorge D. Pecci Miltos,
presidente de Automagq.

. S o

MICHELIN

O VI HES

nal y que actualmente cuenta con cua-

tro divisiones comerciales, la “Divisidn
Neumdticos”, con las marcas Michelin
y BFGoodrich; “Division Automédviles”,
con Peugeot y Citroen; la “Divisidn Agri-
cola” con la Marca con la marca John
Deere; y la “Division Construccidn”, con
Clark, Komatsu y Bomag.

Recordé que la empresa representa
la marca Michelin orgullosamente desde
el afo 1970 y con esta inauguracién la
firma cuenta con seis sucursales de neu-

58 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e NOVIEMBRE 2018

Sede
Neumaticos

maticos. La nueva sucursal contard con
productos y servicios para autos, camio-
netas, camiones, motos, maquinarias pe-
sadas y también montacargas; brindard
ademds servicios de instalacién, alinea-
cién y balanceo de neumdticos con los
mis altos estdndares de calidad.

“La vision de Automaq es liderar ins-
pirando confianza para que nos elijan
hoy y manana, esto va de la mano con
la visién de Michelin y con la responsa-
bilidad que cada una de las personas que
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trabajan dia a dia en la empresa tienen.
En este momento especial quiero recordar
a mi padre, que me enseiid todo... Y a mi
madre, a quien agradezco enormemente
por todo”, expresd.

El evento conté con la presencia del
presidente de Michelin en América del
Sur, Nour Bouhassoun, quien mani-

festd. “Hace 48 asios que trabajamos con
Automagq por parte de Michelin estamos
muy contentos porque hicimos una buena
eleccion con Automaq, Automotores y Ma-

quinaria. Estamos muy felices y orgullosos
de tener a esta empresa, representando la
marca de cubiertas francesas en Paraguay.
Creo que este centro de la Division de
Neumdticos es el mayor de toda América
del Sur”, agregé.

En la ocasién los directivos de
Michelin para América del Sur rea-
lizaron la entrega de una placa de
reconocimiento al presidente de Au-
tomagq, para felicitar a la firma por la

Vicentin,

Con la mirada en el futuro

FARAGUAY S.A.

®
. ®
Directivos de Michelin para América
del Sur durante la entrega de

una placa de reconocimiento al
presidente de Automag.

inauguracién de su Sede Central de
su Divisién Neumaticos.

Durante el acto inaugural se rea-
lizé la bendicién del nuevo local, el
corte de cinta y la entrega de reconoci-
mientos a clientes. Estuvieron presen-
tes autoridades nacionales y locales,
representantes de la embajada fran-
cesa, y directivos de la marca Miche-
lin para América del Sur, directivos y
funcionarios de Automaq ademds de
numerosos clientes y amigos. CA

vicentin.com.ar



Tecnologia para

Con el objetivo de potenciar la produccion horticola a nivel nacional se desarrollo la Prime-
ra Expoferia Hortipar. Organizada por Cetapar con el apoyo de la JICA, la Central de Coo-
perativas Nikkei Ltda. y Fecoprod la muestra expuso del 15 al 17 de noviembre innovadoras
tecnologias para una horticultura eficiente en el distrito de Yguazu, Alto Parana.

on la finalidad de activar el
protagonismo al sector horti-
cola fue realizado la primera
Expoferia Hortipar durante
tres dfas intensos. La muestra reunié a
diversos actores del segmento y permi-
ti6 conocer las alternativas tecnolégicas

que disponen las empresas que apoyan
el trabajo de este sector, mencioné el
Ing. Edgar Figueredo, director general
del Centro Tecnoldgico Agropecuario
del Paraguay (Cetapar).

Asimismo comentdé que esta prime-
ra exposicién permitié aglutinar a 15
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empresas que tuvieron la oportunidad
de exponer nuevos materiales genéticos,
tecnologias, manejo orientados a todos
los productores sean pequefios y grandes
productores. No faltaron las capacitacio-
nes donde expertos nacionales e inter-
nacionales hablaron sobre, siembra, 1>
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EVENTOS

manejo, riego, produccién, inclusién fi-
nanciera entre otros temas interesantes,
asimismo demostraciones varias.

La exposicién contd con 15 paradas
entre ellas un sector para nifos, patio de
comidas, donde las empresas presenta-
ron todas las variedades y opciones para
la produccién sostenible horticola y las
charlas enfocadas en la parte técnica de
produccién, mejoramiento genético e
injerto y tecnologfa en plasticultura.

En otro punto, Figueredo destacd
el apoyo que tuvieron de las institu-
ciones publicas y privadas, por lo que
estdn convencidos que Hortipar va ir
ganando relevancia entre los producto-
res a nivel nacional, ya que el objetivo
es poder ser un centro referente, sobre
todo que permita una transferencia de
conocimientos.

En la inauguracion. En la apertura
estuvieron presentes representantes del
Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG) encabezado por el titular de la
cartera, Denis Lichi, el viceministro de
ganaderia, Marcelo Gonzélez, directivos
de la Fecoprod, la Jica, autoridades co-
munales del distrito de Yguazd, produc-

tores e invitados especial.

e e e

@ Cetapar

Desde los discursos proyectaron el

compromiso para que la horticultura
nacional pueda desenvolverse mejor en
el mercado, sobre todo porque cuentan
con el apoyo de las autoridades nacio-

Edgar Figueredo, director
general de Cetapar. ®

T
/:EB |
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Momentos de apertura oficial de Hortipar.

nales, donde la finalidad es potenciar
el segmento, sobre todo porque la Expo

feria permitié estrechar vinculos con el
sector productivo, estudiantil, institu-
ciones publicas y privadas, investigado-
res, que permitirdn el crecimiento de la
actividad productiva del sector.

En otro punto, el titular de Cetapar
comentd que esta institucién de inves-
tigacién seguird desarrollando trabajos
en tecnologia e innovacién gracias a las
cooperaciones con las que cuenta. A tra-
vés de las mismas estdn en proceso de
ejecucion tres proyectos para implemen-
tarla el préximo afio. Esto implicard una
inversién de 400 millones de guaranfes.

Adelanté que a través de la Univer-
sidad de Obihiro de Japén se realizard
la modernizacién de un tambo modelo
y diddctico. En maquinarias agricolas,
con la industria New Holland construi-
rdn un centro de entrenamiento dnico
de la marca en nuestro pafs.

Durante la exposicién también se
realizé la presentacién e inauguracién
del parque tecnoldégico de 4.000 m?,
una inversién del gobierno de Israel
que serd utilizado para realizar investi-
gaciones en hortalizas con un sistema
de riego incluido. [ 2

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



£ {SETAC S.R.L.

( bambozzi

f
{® bambozzi

.""Ibamu“*"”i Liag
.

% -gsﬂn%'

iEe R
o

Produccion de Soluciones

Tecle Genoradores Soldador Soldador Compacto TPL, de Taller Aural con Ruedas
Capacidad 6000 kg monofasicos / TRR 26005 MM 250 Turbo enganche rural para acoplar a Tractor,
trifasicos

Venga a cualquiera de nuestras sucursales y llévese productividad mas el
respaldo posventa de Setac 5.R.L.

Casa Matriz - Cap. Sucursal Santa Rita: Sucursal Fdo. de la Mora:
Miranda: Ruta VI Km. 210 - Ruta | Mcal. Estigarribia
Ruta VI, Km 10 Barrio Sinuelo Km. 9 N® 1759
Tel. (0983) 123110 Tel. (0673) 220163 Tel. (021) 502811

(0986) 122600 Fax. (021) 502727

www.setac.com.py



EVENTOS

a firma Syngenta junto a su distri-
buidor Nutrivet presentd en la feria
horticola los nuevos hibridos de tomate
y pimientos desarrollados para el merca-
do paraguayo, en la bisqueda de solu-
ciones e innovaciones para el productor.
Lucas Becker, Representante Técni-
co Comercial (RTC) del 4rea de vege-
tales de Syngenta sefalé que la multina-
cional viene trabajando hace 20 afios en
nuestro pais en el segmento horticola y
ofrece material genético de tomate, pi-
miento, sandfa, coliflor y repollo.
Manifesté que durante la feria Hor-
tipar presentaron los nuevos hibridos de
tomate y pimiento, los cuales fueron de-
sarrollados para soportar las condiciones

Pirapey.

de clima en nuestro pafs, ademds de un
paquete de resistencias a nematodos, lo
cual es favorable para los productores,
pues permiten menos aplicaciones de de-
fensivos agricolas y agiliza el manejo. Con
estas incorporaciones el objetivo es buscar

Lucas Becker, RTC del area
de vegetales de Syngenta.

Caltech.
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o

Biolatina.

alta productividad. Los nuevos materiales
de tomate son: Bacalar y Sahariana. El
lanzamiento en pimiento fue Sensao.

También fueron expuestos los mate-
riales ya conocidos que son los tomates
Sahel y Ozone y las sandias Top Gun y
Baraka, que lideran el mercado con los
cuales Syngenta busca ofrecer tecnolo-
gfas e innovaciones, sobre todo alterna-
tivas para el pequefio productor.

Por dltimo Becker manifesté que
se encuentran trabajando hace algunos
afos en el sector horticola con su distri-
buidor autorizado Nutrivet, firma que
se encarga del desarrollo y la comercia-
lizacién de semillas en las diversas zonas
productivas de pais. li»

. [© TEIC L T T, L. P
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EVENTOS

CMP Agro expuso
novedades de Agrinplex

Nueva variedad de
melones presento el MAG

ompanfa Maritima Agro apost6 por la primera edicién

de Hortipar. En la oportunidad expuso todas las li-
neas que representa para el segmento horticola, entre ellas
se destacaron las novedades la marca argentina, Agrinplex
que ademds trasmitié las informaciones sobre los mismos, a
través de sus técnicos.

Matias Livio, representante de la marca, presentd el pléstico
para solarizar suelos para cultivos, un insumo muy importante
para la desinfeccién del suelo, el mismo es un pléstico transpa-
rente, el cual puede ser colocado tanto para la produccién de
tomate y pimiento. Explicé que con un laboreo f4cil y sencillo
cubre toda la superficie y se debe dejar en el suelo durante 30
dias, el cual ayuda a matar todos los patégenos del suelo. La
otra novedad mencionada por Livio fue el pldstico Réflex, el
mismo puede ser utilizado como doble techo, especialmente
para produccién en verano, cuya
caracteristica es bajar la tempera-
tura de manera considerable para
asi lograr una produccién optima

Matias Livio.
o W,

en los meses mds criticos de calor.
“Son productos interesantes que que-
remos introducir en Paraguay, vamos
por buen camino, porque el productor
paraguayo cada vez mds apuesta por
tecnologias para el desarrollo de la ac-
tividad”, destac.

B0 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e NOVIEMBRE 2018

E n el marco de la primera feria horticola del pais, el Mi-
nisterio de Agricultura y Ganaderfa (MAG) presenté su
espacio de resultados y trabajos que viene desarrollando en las
diversas zonas productivas del pais con los varios comités de
productores establecidos para el efecto. En la oportunidad,
Reinaldo Leguizamoén téenico encargado del comité de pro-
ductores agricolas de San Esteban, de Colonia Yguazd en Alto
Parand, presenté la variedad de melén denominada Taiga. Se
trata de del resultado de un cruzamiento con la sandia de tama-
fio mediano, con pulpa verde y puede ser consumida con casca-
ra, menciond el responsable. Comenté que ademds de ser una
deliciosa fruta, cuenta con diversas caracteristicas medicinales.

La variedad estd en su primer afio de difusién. Fue desa-
rrollada por técnicos japoneses y la misma produce entre 7 y
8 frutas por planta, bajo un manejo convencional a rustico.
“Para ser su primer ano de produccion, fue todo un éxito y es
muy demandada en Ciudad del Este”, dijo.

Otros cultivos expuestos durante la feria fueron las
sandias de la zona, las cuales son producidas bajo micro
tdneles, zapatillos de tronco de produccién orgédnica, asi-
mismo cebollas, remolachas, pepinos, locotes tanto de la
variedades rojas y amarillas, todos producidos por el co-
mité de productores de Santa Lucia de la Colonia Yguazd,
el cual aglutina a unos 80 productores. La comercializa-
cién de los productos se realiza en el departamento Cen-
tral, a través de diversos supermercados. li»

@ Arysta' Lifeécience.
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EVENTOS

Ocean Quality pre

=

a empresa Ocean Quality, con una

década de trayectoria de trabajo en
el segmento horticola, no pudo estar
ausente en Hortipar. En la oportunidad
ofrecié la variedad de productos que dis-
pone para la actividad, entre ellos semi-
llas, fertilizantes y substratos, ademds de
sistemas de riego entre otras herramien-
tas que permiten la produccién y desa-
rrollo de estos rubros.

En la oportunidad,la Ing. Agr. Fldvia
Araujo, representante de la empresa desta-
c6 las variedades de semillas que presenta-
ron en la feria, con variedades de locotes,
tomates, pepinos, sobre todo, una linea ita-
liana de nutricién de plantas de la mds alta
calidad, de la empresa Green Has Italia.

Destacé que la empresa se dedica
netamente a la venta de insumos para la
horticultura. Ademds de la comercializa-
cién ofrece apoyo técnico en el campo ya
que el trabajo no solo se trata de obtener
una semilla de calidad, también es im-
portante el manejo que el productor rea-
lice en su parcela para el éxito del cultivo.

Actualmente la firma representa

en el pais unas 12 marcas de produc-

tos exclusivos para el sector horticola
como semillas de Sakata Seeds, Takii
Seeds, Bioseeds y Agritu. En la linea
de pldsticos dispone de Agroplas/Elec-
troplastic.

También dispone de calcdreo de os-

tras Cysy, fertilizantes 6rganos minera-
les de Nutrisafra, fertilizantes foliares
diferenciados de Biocross y linea Aqua.
Sigue la oferta de esta firma con substra-
to de alta calidad de Carolina Soil, siste-
ma de riego por goteo de Petroisa entre
otras. Igualmente trabajan con una linea
de nutricién de hidrosolubles de Green
Hass Italia entre otros.

Adelanté que préximamente aumen-
taran la linea de productos con certifi-
cacién para uso orgdnicos, porque ya se

@ Rurél Makro.
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sente con su portafolio de productos

encuentran comercializando lineas de
insumos para el mencionado sistema
de produccién. La empresa comerciali-
za sus productos y realiza las asistencias
en los diversos departamentos entre ellas
Itaptia, Coronel Oviedo, el Norte del
pais, Cordillera, Paraguari, Alto Parand
y del departamento Central. li»

Flavia Araujo, representante
de Ocean Quality. ®
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EVENTOS

Tape Ruvicha estuvo presente con soluciones agricolas

ape Ruvicha apostd su participacién en

la primera edicién de la feria horticola
del pais. En la oportunidad presenté sus
diversas herramientas para el sector, con la
linea de tractores de menor potencia, ideal
para el sector. Fabidn Garay, asesor de ven-
tas de la empresa mencioné que cuentan
con tractores desde 75 HP hasta 100 HP.

Durante Hortipar expusieron los
modelos de la linea TT75,4 x 4 con le-
vante hidrdulico sin cabina, igualmen-
tela TL 95 de 104 HP, 4 x 4 con inver-
sor mecénico, y el cabinado TL 95 con
aire acondicionado de 104 HP, tam-
bién 4 x 4 con inversor electro hidrdu-
lico. El representante de ventas expresé
que son maquinarias que acompafan
muy bien al agricultor. Son ideales
para trabajar con implementos y sobre
todo dtiles para todo uso.

La marca New Holland ofrece una

financiacién hasta 5 afnos en maquina-
rias gracias a un convenio con el Ban-
co Regional, con una tasa de interés
muy accesible.

En cuanto a camionetas, presentd
la linea Ford, la Ranger con cabinas
simples y doble, caja automitica y full
equipo, con motor 3.2, 4 x 4, ideales

para el trabajo; la F4000, una camio-
neta que tiene la capacidad de soportar
hasta 5.000 kilogramos, Garay senal6
que las camionetas tienen garantias
hasta 5 anos y destacé la capacidad
de las mismas, las cuales pueden ser
utilizadas por los productores para el
traslado de la produccién para su co-
mercializacidn.

Capacitacion sobre uso y manejo

n el marco de la feria Hortipar, la
Cémara de Fitosanitarios y Fertili-
zantes (Cafyf) brind6 una charla sobre
Uso y Manejo Seguro de Defensivos
Agricolas. Fue el 16 de noviembre y en
la oportunidad, el Ing. Agr. Miguel Col-
mdn, coordinador de Programas de Ca-
fyf, recordd a los participantes sobre los
11 pasos a tener en cuenta para el manejo
seguro de los defensivos agricolas.
Mencioné que los productores de-
ben estar atentos desde el momento

seguro de los defensivos agricolas

Miguel Colman, coordinador de Programas de Cafyf, durante la charla.

de adquisicién del producto, revisar
los envases y no aceptarlos envases
danados. No deben transportarlo con
otros productos como alimento o fo-
rrajes y deben realizar el almacena-
miento adecuado, leer las etiquetas y
realizar la calibracién de equipos de
pulverizacién.

Antes de la aplicacién y la prepa-
racién de los insumos a aplicar, deben
dotarse de los equipos de proteccion
individual, para realizar. Durante la

70 ¢« ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e NOVIEMBRE 2018

aplicacién deben evitar comer y fumar.
También es necesario usar de la dosis
correcta y respetar los periodos de segu-
ridad indicados en la etiqueta que son:
el periodo de reingreso y de carencia.
Esto es fundamental para garantizar la
inocuidad de los productos, que estdn
muy vinculados a los Limites Mdximos
de Residuos (LMRs).

Una vez terminada la aplicacién
también informé sobre la manera de
quitar el equipo de proteccién indivi-
dual, forma de lavado del mismo y la
higiene personal.

El profesional también se refirié a la
correcta deposicién de los envases vacios
de los defensivos agricolas. Comento so-
bre el triple lavado de los mismos y la
forma de inutilizarlos.

Informé a los presentes que dichos
envases inutilizados son depositados en
los centros de acopios y dio detalles so-
bre los canales que utilizan para la dis-
posicién final de los envases vacios.

Recorddé que los envases triple la-
vados tienen una segunda vida, ya que
pueden ser reciclados y convertidos en
otros insumos que no tengan contacto
con el animales ni ser humano. En caso
de envases flexibles y cartones son desti-
nados a la incineracién. CA
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[xpo Pioneros anuncia
novedades para el 2019

podemos tener”. Con respecto a las no-

El lunes 5 de noviembre se realizo el lanzamiento de la Expo Pioneros
2019, en las instalaciones de la Asociacion Rural del Paraguay (ARP),
en Mariano Roque Alonso. La organizacion anuncio importantes nove-
dades para la edicion venidera asi como el fortalecimiento de la mues-
tra con aumento de expositores. La feria tiene fecha fijada del 29 de
mayo al 1 de junio, en el predio de Pioneros del Chaco S.A.

vedades, una apuesta importante corre-
rd por cuenta de la ganaderia. En este

Harold Klassen, presidente
de Pioneros del Chaco S.A.

on participacién de directivos
de Pioneros del Chaco S.A.,
organizadora del evento, asi
como con autoridades e in-
vitados especiales, se desarrollé el lan-
zamiento de esta nueva edicién de la
muestra que anuncia novedades como
vidriera agrotecnolégica y espacio para
los negocios. El presidente de la inicia-
tiva, Harold Klassen, agradecid a las fir-
mas que apostaron a esta convocatoria
en donde se preparan para recibir a mds

visitantes. Todo esto en un marco de po-
sibilidades de intercambio tecnoldgico y
comercial, anticipé. Instd igualmente a
un mayor desarrollo tecnoldgico en el
Chaco, porque es referencia como 4rea
de produccién de alimentos.

Sobre la muestra aclard: “No es una
exposicion de fiesta popular ni de even-
tos masivos, sino especifica y técnica y eso
generd que muchos ya nos pidieran reser-
vas para el préximo afio y mds espacios.
Esto, realmente, es el mejor retorno que
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punto, Klassen planted mayor presen-
cia de entidades incorporadas a la ARD,
sobre todo de criadores de diferentes
razas. “Estamos cursando invitacion a las
distintas asociaciones de criadores para
que realicen sus exposiciones nacionales
en el marco de Expo Pioneros edicion
2019, sostuvo.

Entre las que aceptaron el desafio
estd la Asociacion Paraguaya de Criado-
res de Brahman (APCB), la que confir-
mo la realizacién de su Expo Nacional
Brahman dentro de la Expo Pioneros
2019. La ganaderfa ya estuvo presente en
la versién anterior, pero mds que nada
en forma de exposicién y para compartir
algunas orientaciones, as{ como la rea-
lizacién de remates de animales. Para
esta ocasién se aguarda el juzgamiento
de ¢jemplares de bozal. Martin Arce,
gerente general de la APCB, resaltd la
posibilidad de participar en este tipo
de eventos, sobre todo en el Chaco, una
region de peso fuerte para la ganaderia
local y considerado por los criadores de
la raza como “territorio Brahman’.

Klassen igualmente indicé el aporte
que propone la iniciativa Pioneros del

Chaco S.A. con este tipo de eventos.
stamos promoviendo el desarrollo en el

«

b S

Ricky Penner, gerente general
de Pioneros del Chaco S.A.

dmbito ganadero, agricola y forestal, con
el fin de constituir cadenas de valor de
gran impacto para esta region del pais”,
consideré. Cabe recordar que en la edi-
cién anterior, participaron unas 110
empresas del dmbito de maquinarias e
implementos; insumos agropecuarios y
tecnologfa de precisién; semillas y ser-
vicios en general, ademds de la ganade-
ria. Esta albergd a unos 250 ejemplares
y se concretaron negocios atractivos.
Para esta edicién se apunta a unos 500
lugares para recibir a los animales.

Ricky Penner, gerente general de
Pioneros del Chaco S.A., brindé algu-
nos detalles y novedades. Anticipé la
ampliacién de 10.000 m? de espacio
fisico para los expositores y el parque
ferial contard con 35.000 m? dispo-
nibles para las empresas que decidan
presentar sus productos al aire libre.
También en sintonfa con lo adelanta-
do, habrd animales de bozal de alta ge-
nética para el juzgamiento y a esto se
sumard Plaza Tecnoldgica, imitando el
modelo de otras muestras agrotecno-
légicas dirigidas a objetivos concretos
como la cuestidn técnica y los nego-
cios. Se espera igualmente realizar
demostraciones a campo con mejor
fortuna que la anterior edicién, que se
limit6 por cuestiones climdticas.

En tanto, Luis Bonetto, coordina-
dor general de la Expo Pioneros, senalé
que se prevén varios seminarios para
cubrir la agenda de orientaciones. Al-
gunos de los temas ya previstos abor-
dardn aspectos relacionados con buenas
précticas en la produccién agropecua-
ria, mercados y agroindustria, produc-
cién de leche, ganaderia de precisién y
desarrollo de cultivos de renta y alter-
nativos. Otra novedad adelantada fue
la realizacién de test drive de mdquinas
pesadas y vehiculos. En la linea de ora-
dores, el presidente de la Cooperativa
Chortitzer, Gustav Sawatzky, hablé en
nombre de las cooperativas impulsoras

de Pioneros del Chaco S.A. Resalt el
compromiso de trabajar por desarrollar
en forma integral la regién Occidental,
que todavia cuenta con enorme poten-
cial de produccién de leche, carne y
granos. Sefialé que entre las estrategias
sin dudas estd el fortalecimiento de la
cadena de valor de la agricultura para
mejorar la produccién ganadera de le-
che y carne. “Es imposible pensar en
producir mds leche y carne, si no tenemos
una agricultura eficiente”, sostuvo.
También instd a contribuir para agre-
gar valor a la materia prima, con agroin-
dustrias. A su turno, el titular de la ARP
y anfitrién de la ocasién, Luis Villasanti,
coment4 que existen muchas amenazas
para seguir produciendo en el Chaco; sin
embargo, mediante la unién y el traba-
jo se puede seguir generando alimentos
en forma sustentable. En representacion
del gobierno hablé el ministro sustituto
de Agricultura y Ganaderfa, Marcelo
Gonzélez, quien expresé su alegria por
el enorme trabajo desarrollado en esta
regién del pais que tiene capacidad de se-
guir ofreciendo volimenes de alimentos
de origen vegetal y animal para Paraguay
y el mundo. “Debemos seguir trabajando
en la misma linea para impulsar un creci-
miento de la produccion sustentable de ali-
mentos en esta zona”, afiadi6. El encuentro
finaliz6 con un almuerzo ofrecido por la
organizacion para los presentes. También
se habilitaron las carpetas para los intere-

sados en sumarse a la iniciativa, atendien-

do la disponibilidad de lugares. CA

Luis Bonetto, coordinador
general de la Expo Pioneros.
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Syngenta promovio orientaciones para,
el control de enfermedades de soja

e . z
Marcelo Canteri, reconocido investigador brasilefio, durante la charla.

Syngenta realizo un recorrido por las diversas zonas agricolas del pais donde
participo todo su equipo técnico y el reconocido investigador brasileno, Prof. Dr.
Marcelo Canteri. El objetivo fue brindar recomendaciones oportunas para las apli-
caciones para la prevencion de enfermedades en soja en la presente campana. La
experiencia de este importante recorrido fue realizado del 15 al 18 de octubre y
culmino con una charla en el Gran Nobile Hotel & Convention en Ciudad del Este.

a gira fue liderada por técnicos  lizado trabajos de evaluacién de fungici-  Rosa, Cedrales, San Alberto, Santa Fe
de Syngenta con la participa-  das para Embrapa y otras entidades pri-  y Katueté, informé el Ing. Agr. Marcos
cién del investigador brasilenio  vadas, ademds es miembro del Consorcio  Martinez, gerente de cultivo de soja y
el Prof. Dr. Marcelo Canteri,  Antiroya de Brasil. responsable de marketing de la empresa.
quien cuenta con vasta experiencia en Las localidades que fueron visitadas Destacé la importancia del reco-

manejo de enfermedades de soja, ha rea-  durante la gira fueron: Naranjal, Santa  rrido, cuya finalidad fue la de brindar
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Marcos Martinez, gerente de
cultivo de soja y responsable de
marketing de Syngenta.

las principales recomendaciones sobre
las aplicaciones para la soja que ya fue-
ron instaladas, antes de las constates
lluvias que afectaron la zona de pro-
duccién. Considerando la coyuntura
climdtica de frecuentes lluvias, Marti-
nez recomendd a los productores a que
repiensen su programa de fungicidas
para el campo.

Durante el recorrido a campo, el
foco principal fue visitar fincas y ofici-
nas de los productores, donde el tema
puntual fue informar sobre el control
y manejo de enfermedades de soja,
fundamentalmente la roya, una de las
que mds afecta en nuestro pafs a los
cultivos. También el clima es favora-
ble para la aparicién del complejo de
enfermedades secundarias y brindaron
recomendaciones sobre el mismo.

El Prof. Canteri recomendé antici-
par las aplicaciones de fungicidas y las
mezclas de los mismos con protectores.

'l'?'l,um .

También sugirié el uso de las carboxa-
midas en el programa para la rotacién de
modo accidén y se refirié al intervalo de
aplicaciones donde mencioné no pasar
mds de 15 dias en un contexto lluvioso
como lo que se estaba dando durante la
semana del recorrido.

Enfermedades versus solu-
ciones. El Prof. Dr. Marcelo Canteri
brind6 su magistral charla sobre el Ma-
nejo de Enfermedades en Soja, donde
abordé las estrategias y preocupaciones
que existen sobre las principales en-
fermedades. Expresé que a través de
unos ensayos realizados logré verificar
la eficiencia de fungicidas y sugirié las
principales estrategias para el control
de roya en soja y otras enfermedades.

Entre las principales estrategias y
preocupaciones existentes en cuanto a
las enfermedades de soja para la zafra
2018/2019, destacé a la roya asidtica,
la cual ha pasado en los dltimos afios
por diversas mutaciones que han pro-
vocado la alteracién de la eficiencia de
fungicidas para controlarla. También
refirié a las enfermedades de final de
ciclo que también perjudican en la
agricultura.

Entre las diversas estrategias, Can-
teri coment6 que para la roya puntual-
mente existen 5 estrategias: La prime-
ra es no perder la primera aplicacién
en el momento ideal, la segunda es
considerar que el intervalo de las apli-
caciones no debe pasar los 14 dias y
la tercera estrategia es la rotacidon de

los grupos quimicos existentes como
el triazol, estrobilurina, carboxamida
y morfolina.

Otra de las estrategias sefialadas por
el profesor fue la de definir el momen-
to para controlar la roya entre el pre
cierre y 14 dfas después con las prin-
cipales aplicaciones para el control. De
esta forma responde mds productividad
y la quinta es utilizar un multisitio en
conjunto con los productos sistémicos
existentes, el cual es un colaborador un
ayudante para controlar mejor la enfer-
medad, asegurd.

Mencioné que entre los principa-
les principios activos muchos de ellos
pueden ser utilizados en forma con-
junta. Para las dltimas aplicaciones
recomendé apostar por productos que
tengan mayor impacto, principalmen-
te cuando la enfermedad se encuentre
instalada. El producto puede asegurar
el control de la roya también desde el
inicio de la epidemia con dos primeras
aplicaciones. Para finalizar destacé el
gran trabajo desarrollado en los campos
agricolas del pafs que tuvo la oportuni-
dad de visitar al tiempo de agradecer y
a los profesionales de Syngenta por la
invitacién para orientar a los producto-
res locales a través el tour realizado.

Propuestas de Syngenta. Por
su parte, Martinez recomendé una inte-
resante propuesta de valor con productos
de la linea de Syngenta donde cuentan
con fungicidas ideales para el combate
de las enfermedades. Presenté a Mazen
y Cypress, siendo el primero el carboxa-
mida, estable y residual, perfecto para el
control de la roya segtin los resultados
arrojados por Embrapa. En cuanto a
Cypress otorga un poder curativo sobre
la roya y un control para el complejo de
enfermedades a final del ciclo. Ambos
productos utilizados en forma conjunta
garantizan un control eficiente. “Tnvita-
mos al productor a usar nuestra propuesta
técnica, la cual es muy confiable, ya que
en el contexto actual muchos productos van
perdiendo efectividad anio a ano, las nue-
vas moléculas, se esperan proximamente
para el 2023, por ello es importante que los
productores sepan utilizar las herramientas
disponibles, por ello fue interesante este re-
corrido”, expresé. CA
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Una comitiva internacional, encabezada por el CEO
global de John Deere, Samuel Allen, visito el pasado 6
de noviembre a su distribuidor Kurosu & Cia. La jor-
nada especial entre directivos de la fabrica, la repre-
sentante local y clientes se desarrollo en la sucursal
de Mariano Roque Alonso. En la oportunidad, Allen
valoro el potencial del Paraguay y expreso que desde
John Deere apoyaran el crecimiento de Paraguay.

John Deere valora el
crecimiento de Paraguay
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on mucho honor y satisfac-

cién, Kurosu & Cia. recibié

a la delegacién de visitantes

de su marca representada
John Deere, ya que el presidente mun-
dial de la marca del ciervo visit6 por
primera vez Paraguay. En la oportu-
nidad, Basilio Ramirez, Director Co-
mercial de la empresa, mencioné que
la visita del CEO de John Deere y su
comitiva fue muy importante, ya que
durante el recorrido por las instalacio-
nes de la sucursal de Mariano Roque
Alonso, Samuel Allen y su comitiva
tuvieron la oportunidad de conocer el
trabajo y la historia de Kurosu & Cifa.
en Paraguay, sobre todo en la comer-
cializacién de la linea verde (agricola)
y amarilla (construccién), de las cua-
les son representante en nuestro pafs.

Basilio Ramirez, Director
Comercial de Kurosu & Cia.

2
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Permitié ademds conocer el potencial
y crecimiento que cuenta Paraguay ac-
tualmente, como también el trabajo y
la dedicacién de Kurosu & Cia. para
con la marca.

Durante la reunién, Kurosu presentd
su participacion en el mercado paragua-
yo con la marca John Deere y el creci-
miento de la empresa. También las pro-
yecciones para los préximos 5 afos, en
inversiones y capital humano.

Para la ocasién también fueron invi-
tados algunos clientes quienes tuvieron
la oportunidad de compartir con la dele-
gacion, con el objetivo que los represen-
tantes de John Deere pudieran tener un
acercamiento directo con los producto-
res y evacuar sobre las necesidades y sa-
tisfacciones de la legendaria marca.

Ramirez destacd que esta histérica vi-
sita demuestra el respaldo y el compromiso
que brinda John Deere a Kurosu & Cia., y
con ellos a cada cliente que trabaja con las
diversas lineas sean agricola, ganadera y de
construccion en la actualidad. “Por sobre
todo es una garantia de seguir brindando
soluciones a todos los clientes con la mejor
calidad”, dijo.

Por su parte, Samuel Allen resaltd
que durante su visita pudo confirmar la
importancia que tiene Paraguay para la
compaififa. La misma es la tercera de ma-
yor potencial e importancia por detrds de
Brasil y Argentina en Sudamérica, donde
el potencial de crecimiento es importante.

Destacé ademds que el potencial de

la linea amarilla en Paraguay es muy in-

teresante y John Deere quiere ser parte
de la misma, sefald. “Estoy emocionado
y sorprendido por los niimeros econdmicos
del pais, tanto por la estabilidad, el creci-
miento y desde John Deere vamos apoyar el
crecimiento de Paraguay”, destacd.

Entre la comitiva especial de lide-
res mundiales, estuvo presente el pre-
sidente de John Deere Brasil, Paulo

Ejecutivos de John Deere durante la visita.

&

Herrmann quien destacé que el merca-
do paraguayo ocupa el tercer lugar en
importancia en el mercado de Latinoa-

mérica, por su potencial de crecimiento
que ha ido en aumento a diferencia de
los otros mercados cercanos.

Aproveché la oportunidad y comen-
t6 que el distribuidor se encuentra como
Concesionaria Clase Mundial, la califi-
cacioén a la cual pocos representantes de
John Deere a nivel internacional acceden.
Esto se debe al trabajo, al esfuerzo e in-
versiones en las sucursales apostadas en
los diversos puntos del pais, la cual es de
suma importancia para John Deere a ni-
vel mundial. “Estamos felices por los resul-
tados logrados. Fue un aio bueno, estamos
celebrando los logros, eso es importante y lo
mejor estd por venir, tenemos una buena vi-
sion del agro a largo plazo”, destacd.

En cuanto a las novedades, Herr-
mann comentd que afio tras afo brindan
nuevas tecnologfas y el afio préximo no
serd la excepcién. Anuncié lanzamiento
en el segmento de agricultura de preci-
sién, sistemas integrados y muchas otras
propuestas en maquinarias. CA
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CAPACITACION DE PRODUCTORES EN
UNIDADES DE YARA BRASIL

Inversiones que apuntan
a crecimiento sostenible
de la agricultura

|
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Momento de la bienvenida e
indicaciones previas sobre
instalaciones y seguridad.

a gira se realizé desde el lunes
12 al sdbado 17 de noviembre y
se recorrieron varias localidades
de los estados de Sao Paulo y
Parand (Brasil), experiencia que permitié
conocer el funcionamiento de las unidades
de la fabricante noruega Yara en el vecino
pais. La gira también contemplo activida-
des diversas de recreacién de los partici-
pantes, como una forma de premiar por

Unas cuarenta personas integraron la comitiva
I i i; “ G AN paraguaya que participé de una gira por el Brasil
“o.u.©  para conocer unidades de la multinacional Yara, Lider
i \ el Mundial en Nutricion de Plantas, especificamente las
dedicadas a formulacion de especialidades de la linea
foliar (Yara Vita), representada en nuestro pais por
Agrosystem S.R.L., organizadora del evento. El viaje
permitio ver instalaciones industriales de alta tecnologia,
asi como infraestructuras recientemente inauguradas
que apuntan a dar herramientas al productor para
pensar una agricultura con crecimiento sustentable.

parte de Agrosystem S.R.L. a los clientes y
productores mds fieles con que operan en
el pais. El itinerario, si bien por momentos
largo debido a las distancias entre los sitios
recorridos, fue sumamente aplaudido al fi-
nal del camino, como gesto de retribucién
de la comitiva hacia los organizadores.

La ocasién igualmente fue propicia
para estrechar los lazos entre la compa- 11>
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fifa con los productores, todos del drea de
influencia del distrito J. Eulogio Estigarri-
bia (Caaguazl), principalmente de las co-
lonias Bergthal y Nueva Bergthal, indic6
Julio Nusies, quien con Fabidn Fullaondo,
acompafo a los clientes en todo el recorri-
do. “La comitiva tuvo la experiencia no solo
con la posibilidad de compartir el viaje sino
de conocer de primera mano detalles de una
planta de primera tecnologia como lo es la
que opera en la localidad de Sumaré y que
este ano inaugurd sus instalaciones de proce-
samiento de fertilizantes liquidos”, comentd.

Dos grupos. Ya en las instalacio-
nes de la planta industrial de Yara en

Sumaré (estado de Sio Paulo), Renan
Martinelli, coordinador de Produc-
cién, recibi a la delegacién, que in-
cluyé igualmente a Andrey Godoy
y Victor Borges, técnicos de la firma,
quienes acompafiaron a la comitiva
hasta ese tramo. Se realizaron las ca-
pacitaciones bajo las orientaciones de
especialistas de la planta, como Marcia
Castro, coordinadora de Productos de
Calidad de la fdbrica, y Marcus Rezen-
de, supervisor de la planta, brindando
ellos detalle a detalle todos los procesos
de produccién de los fertilizantes Yara
Vita y su importancia en la nutricién
balanceada de cultivos de Alta Produc-
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tividad. Es la segunda Planta destinada
a la formulacién foliar de Fertilizantes
de la Multinacional Yara.

Los productores acompanaron todo
el proceso, desde la recepcién de mate-
ria prima hasta la presentacién final de
los productos, en diferentes presenta-
ciones de botellones de hasta 20 litros.
La Planta con una capacidad de 14 mil
litros por hora, fue inaugurada en el
primer trimestre de este afio y con sus
seis lineas de produccién apunté a du-
plicar la tarea.

Los técnicos igualmente indicaron
que la unidad cuenta con laboratorios
de control de calidad para anilisis de
muestras,
“Estd todo controlado para garantizar
cada parte del proceso, que sea el tamario
adecuado de particulas para el producto
Joliar que se emplea finalmente”, dijo. En
la sala igualmente se observaron lineas

totalmente automatizadas,

robotizadas que agilizaban la produc-
cién serial.

En tanto, en el sector de sélidos es-
peraba Rezende para guiar a los visitan-
tes. Igualmente mostré todo el proceso
desde la recepcién de la materia prima
hasta su presentacién final. Indicé que
existen dos tipos de materia prima,
las que son locales, transportadas en
camiones, y las que son importadas,
trasladadas en ferrocarril, sobre todo
desde puertos maritimos, en donde
Yara cuenta con unidades para recep-
cién de mercaderfa de ultra mar. Ade-
mds explicd la ventaja de usar vagones

Renan Martinelli,
coordinador de Produccion. PY
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Recorrido por la nueva planta de fertilizantes liquidos.
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ferroviarios, puesto que la relacién es de
3 a1 con respecto a los camiones tipo
“carretas”, pues aquellos tienen una ca-
pacidad de 91 toneladas, mientras que
estos pueden llevar unas 30 toneladas.
Otro sector estaba en mantenimien-
to, pero de todas formas se pudo obser-

Marcia Castro, coordinadora de
Productos de Calidad de la fabrica.

var parte de las instalaciones hasta llegar
al drea de “embolsadoras”, con una capa-
cidad de 60 toneladas por hora.

Finalmente durante el recorrido se
explicé que la unidad mezcladora de fer-
tilizantes recibié la fuerte inyeccién de
capital para modernizarse y ampliar su
participacién en el mercado, teniendo
como principal foco las plazas de Mato
Grosso do Sul y Parand (y de aqui a regio-
nes agricolas de Paraguay), ademds de Sio
Paulo. En todo momento, los monitores
indicaban que se tiene especial cuidado
con las medidas de seguridad. De hecho,
los grupos solo podian recorrer las 4reas
asignadas para visitas y con el atuendo y
el equipo adecuado para la ocasién.

Se destacé que entre los principios
de seguridad recuerdan que los acci-
dentes son evitables y que se establecen
responsabilidades para lograr un traba-
jo seguro en todo los 4mbitos. Dentro
de la fébrica igualmente se establecie-
ron reglas y prohibiciones, mientras
que afuera, las disposiciones tenfan

que ver con situaciones como velocidad
mixima del trdnsito interno, puntos
de encuentro de evacuacién del drea y
otros. También se observaron comodi-
dades ofrecidas a los colaboradores de la
compafifa, por lo que se resalté que 1>

Marcus Rezende,
supervisor de la planta. PY
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igualmente se tiene en cuenta aspectos
vinculados a la responsabilidad social
empresarial, para brindar atenciones
bdsicas que demandan los empleados.
La ubicacién de la planta también es

Andrey Godoy,
P técnico de Yara.

estratégica pues estd en las adyacencias
de una terminal multimodal, para el
transporte terrestre — ferroviario y vi-
ceversa.

Visita de estreno. Tras el recorri-
do, los grupos fueron convocados a la
sala de reuniones para intercambiar ex-
periencias y comentarios. Godoy explicé
que entre los comentarios recibidos por
parte de Yara Sumaré se destacé el estre-
no de esta comitiva paraguaya en visitar
la parte nueva de la planta. Invit a los
productores a no temer para acudir a las
orientaciones de los técnicos y resaltd
que la compafifa permanentemente vela
por la capacitacién del personal, la ade-
cuacidn a la tecnologfa de avanzada y a
estar presente en las demandas del pro-
ductor. A su turno, Borges, indicé que
en breve estaria recorriendo los campos
paraguayos para seguir de cerca el apoyo
técnico que se requiere para cada caso.
Agradecié a Agrosystem S.R.L., la po-

84 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO ¢ NOVIEMBRE 2018

sibilidad de brindar esta experiencia a
los productores e insté a los presentes
a aprovechar cada instante de visitas y
orientaciones como las que se dieron en
la jornada. Recalcé que la nueva unidad

Victor Borges,
técnico de Yara. P

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



compromete mds la postura de Yara en
ofrecer productos de alta calidad, exce-
lencia operativa, automatizacién de pro-
ceso y respuestas rédpidas a las necesida-
des de la produccion.

Julio Nunes,
PY técnico de Agrosystem.

En tanto, Julio Nufies, indicé que
como desarrollista de Yara, puede dar
fe del trabajo excepcional que se realiza
para estar siempre a la vanguardia en el
mercado, cada vez mds competitivo, al
tiempo de destacar la importancia de una
permanente capacitacion, como la ofreci-
da en la ocasién con la visita a la planta
industrial en Sumaré y que contribuyen
a dar sostenibilidad a la agricultura. Por
ello, recalcé que las companias interna-
cionales tienen esa filosoffa de invertir
para este tipo de objetivos. “Esperemos
que los 36 productores de las colonias ha-
yan sacado provecho de este viaje. Pudieron
conocer el proceso de fabricacién y compa-
rar con otros casos”, concluyd. Por tltimo,
Fabidn Fullaondo también sostuvo que
este tipo de visitas consolida la integra-
cién entre compafifa y cliente y permite
ver la visién de emprendimientos con
estrategias claras que apuntan a elevar
el padrén de calidad y ofrecer caracteris-
ticas diferenciales principalmente en las

formas quimicas de los nutrientes para
asegurar su alta disponibilidad cuando
aplicados en el suelo o en las plantas, ase-
gurando asi una adecuada nutricién para
propiciar altos rendimientos. li»

Fabian Fullaondo,
técnico de Agrosystem. P
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Paradas portuaria y de
“lazer”. Las siguientes jornadas estu-
vieron cargadas igualmente de momen-
tos de capacitacién y para la recreacion.
Entre aquellas, el traslado hasta Para-
nagud (Parand) en donde se encuentra
ubicada la unidad portuaria de Yara. La
visita fue mds bien externa, pues coinci-
dié con el feriado del 15 de noviembre,
(Dia de Proclamacién de la Republica),
en Brasil. De todas formas se pudo ob-
servar parte de las instalaciones e incluso
se realizé un recorrido en embarcacién
para ver las actividades que se desarrolla-
ban en los muelles en esos momentos con
navios de diferentes tamafios y banderas.
También se destacé que en la zona de Pa-
ranagud existe permanente promocién
del comercio como la generada por em-
presas chinas para desarrollar proyectos
locales e instalar capital en esta localidad
con un puerto considerado como uno de
los mayores del Brasil y que gracias a su
conexién ferroviaria también permite di-
namizar las transacciones y los negocios.

Los momentos finales del viaje ya
tuvieron un cariz mds de distracciones y
de “lazer” (ocio), pues permitié a la co-
mitiva realizar visitas turisticas, como la
parada en la playa de Caiob4, en el muni-

Algunas vistas del
recorrido turistico.

cipio de Matinhos, en el litoral de Para-
nd o el city tour por Curitiba, capital del
estado, en donde se recorrieron sitios de
interés como el Jardin Botdnico, la Ope-
ra de Alambre, museo Oscar Niemeyer,

parque Tingiii (con una réplica de Igle-
sia Ucraniana de San Miguel), parque
Tangud y el Barrio Italiano, entre otros
puntos. Finalmente se retorné al punto
de partida, el local de Agrosystem S.R.L.

en J. Eulogio Estigarribia, el sdbado, en
donde los productores agradecieron con
un cerrado aplauso a la organizacién y
felicitaron por el éxito del viaje.

“Inversion tremenda, seguridad y calidad”
_ Bernhard Krahn Falk

§¢ Me parece hermosa la fabrica con

toda la inversion desde Inglaterra.
La seguridad y la calidad increibles,
impresionantes. En esta época con
tantas competencias, la fiabrica de
Yara demostré que tiene para compe-
tir. Gracias a Yaray a Agrosystem por
invitarme a esta experiencia. Ante-
riormente estuve ya en otro viaje, en el
2015, en Espania. Igualmente pasamos una linda experiencia. Visitamos
las minas desde donde se extraen las materias primas para el producto
para el foliar. En este viaje vine acompariado por uno de mis bijos, por-
que es bueno que trabajemos como familia. Ellos tienen mds actividad
ahora, porque a mi edad es mds para viaje, para investigar, conocer y
dar seguimiento. De vuelta, gracias a la organizacion por la invitacion”.
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“Me gustd la nueva tecnologia”

_ Abram Hildebrand Friesen

66 Me gustd demasiado. Excelente

estuvo el viaje. Especialmen-
te muy lindo e interesante lo que
vimos en la fiabrica, con lo nuevo
tecnologia. Me gustd la nueva tec-
nologia. También hablando con
otros integrantes del grupo, le gusté
mucho a la gente. Les resultd muy
interesante. También estuvo inte-

Abram ildebrand

resante el tema de la produccion liquida. Ver como se elaboran
los productos. Y también gusté mucho la parte turistica. Ya viajé
también a Rio Grande do Sul con la gente de Agrosystem. Cuando
se viaja largo, se cansa mucho y no se disfruta tanto ni se retiene
todo lo que uno ve. Por eso también estuvo lindo lo turistico. Viaje
corto y con cosas para ver”. CA
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universidad

anCarlos

CONVENIO

Feria de Negocios y

Fondo de Inversiones con
interesantes propuestas de
emprendimientos productivos

Por cuarto aiio consecutivo la Universidad San Carlos (USC) llevo a cabo con éxito su
Feria de Agronegocios y Foro de Inversiones 2018. Es organizada por la Direccion de
Investigacion, Innovacion y Extension de la universidad, a través de la Incubadora de
Negocios. El objetivo del evento es la interaccion entre emprendedores, angeles inverso-
res, clientes, empresarios y otros para potenciar los planes de negocios. Se realizo el 21
de noviembre en la sede central de la casa de estudios, ubicada en la ciudad de Asuncion.

| presidente del consejo de ad-
ministracién de la USC, licen-
ciado Juan Manuel Brunetti,
afirmé que la Feria de Agrone-
gocios y el Foro de Inversiones se desarro-
llan de manera anual. Es la culminacién
de un proceso académico que inicia en
marzo, con todos los alumnos que cur-
san el dltimo afo en la universidad, en la
central y en las 12 filiales que se encuen-
tran en el interior del pais y se desarro-
lla en la asignatura Plan de Gestién. En
este proceso, explicé que los estudiantes
de dltimo ano tienen que hacer una tesis,
una investigacién sobre un problema real
y encontrar una solucién cientifica; y la
planificacién de proceso productivo.
“Los alumnos tienen que planificar un
proceso productivo. Si van a invertir, saber
cudl va a ser el retorno. Hacer un estudio

de mercado, a qué mercado apuntar, el
consumo que tiene ese mercado en volumen

Juan Manuel Brunetti, presidente del
consejo de administracion de la USC.
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y en especificaciones de lo que necesita el
segmento que pretenden atender. El proceso
de construccion de construir un plan de ne-
gocios, permite que el dia que comiencen a
emprender o iniciar un negocio sepan cémo
planificar y qué esperar al término de un
ciclo productivo”, dijo.

En marzo, los estudiantes forman
grupos de tres personas e inician la cons-
truccién de un plan de negocios. Identi-
fican una idea de negocio y comienzan a
planificar. Hacen una estructura del pro-
yecto. Luego ajustan los detalles y se pre-
paran para defender la propuesta al final
del periodo lectivo, ante un tribunal. El
mejor proyecto de cada una de las filia-
les es seleccionado para pasar al siguiente
fase, donde se trata de pulir mds la pre-in-
cubacién de la idea de negocio. Posterior-
mente, llegan a Feria de Agronegocios las

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



mejores propuestas, seglin la innovacién,
el interés y potencial de generacién im-
pacto en sus respectivas comunidades, y
son expuestos ante un grupo de ‘Angeles
Inversores”, que ayuden a los jévenes a eje-
cutar el proyecto de negocio. “En caso de
que los expositores no consigan un dngel in-
versor para la financiacién del proyecto, el
equipo termina la universidad no solo con
el titulo en la mano, sino con una idea de
negocio viable que puede ser implementada
con el apoyo de los padres o del sistema fi-
nanciero”, agregé.

El jurado de la Feria de Negocios
estd conformado por 8 personas, entre
profesores de la casa de estudios, Angeles
Inversores y egresados de la USC. Esto
permite que la evaluacién no sea sola-
mente desde la perspectiva académica,
sino también desde la de un empresario
y de un estudiante que también pasé por
la misma experiencia.

En la oportunidad, el licenciado Juan
Manuel Brunetti recordd en el grupo de
Angeles Inversores, que fue formado por
la USC con fondos del FOMIN-BID
con un proyecto internacional llevado
adelante con la Universidad de Montevi-
deo, cuenta con mds de 30 miembros de
empresarios con campo, con intensién
de escuchar propuestas de negocios y co-
laborar con los emprendedores.

“Con todo este proceso, la universidad
pretende consolidar la Incubadora de Agro-

negocios que se inicié con Conacyt, y en la
que se continta trabajando con fondos que
el Gobierno Nacional pone a disposicion de
los emprendedores. Buscamos que nuestros
egresados salgan con la competencia nece-
saria para acceder a los fondos de capital
semilla o de emprendedurismo que estin
disponibles en distintas instituciones del
Estado”, agregd.

Los ganadores. El coordinador de
la Incubadora de Negocios de la USC,
Martin Wilyniec afirmé que la feria
2018 conté con la participacién de un
total de 30 emprendedores, con 12 pro-
yectos que fueron expuestos ante la co-
munidad educativa de la USC y el jura-

i i

Martin Wilyniec, coordinador de la
Incubadora de Negocios de la USC.

do. Las propuestas de emprendimientos
son de estudiantes de la sede central y las
filiales de Villa Hayes, Itd y Caaguazd.
Entre los proyectos productivos se pudo
apreciar produccién avicola e invernade-
ros acuapénicos, elaboracién de repelen-
te hipo alergénico. También proyectos de
jardineria, paisajismo y otros.

Comenté que cada afio se generan,a
nivel pais, mds proyectos en la USC pero
es una cantidad reducida la que llega a la
Feria de Agronegocios, porque pasan por
un proceso de evaluacién. La universidad
entrega equipo con el proyecto ganador
del primer puesto el premio de 1.000 dé-
lares en concepto de servicios de incuba-
ci6n, para que los emprendedores sigan
impulsando el proyecto. “Estamos muy
conformes con los resultados que dejé la fe-
ria. Para nosotros es muy importante que los
alumnos pasen por esta experiencia, porque
contamos con un comité de evaluacion diver-
so que les permite salir de la universidad con
una perspectiva mds amplia sobre el modelo
de negocio que estdn desarrollando”, senald.

La Feria de Agronegocios y el Fon-
do de Inversiones 2018 presentaron
a sus ganadores. El primer puesto fue
para el proyecto Kokue’i -La Granja del
Futuro-Producto y Comercializacién
de Microgreens, de Asuncién. El se-
gundo puesto fue para Cultivate Para-
guay. Y el tercer puesto para el proyecto

Poha Paraguay. CA
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Estados Unidos reduce
prevision de cosecha

1 USDA proyecté la produccién

global de soja en 367,50 millones
de toneladas, por debajo de los 369,48
millones de octubre. Las existencias fi-
nales fueron estimadas en 112,08 millo-
nes, frente a los 110,04 millones del mes
pasado y a los 110,91 millones previstos
por los privados.

Para Estados Unidos, el organismo
oficial estimé una cosecha de 125,18
millones de toneladas, por debajo de los
127,63 millones previstos en el trabajo
del mes pasado y de los 127,26 millones
calculados por el mercado. Este revés
productivo estuvo relacionado con la
calda del rinde promedio, que fue ajus-
tado por el organismo de 35,71 a 35,04
quintales por hectdrea.

Para el resto de las variables co-
merciales del ciclo 2018/2019 en los
Estados Unidos, el organismo elevé de

56,34 a 56,61 millones de toneladas la
molienda, pero mantuvo en 60,08 mi-
llones el uso total. Como lo espera el
mercado, el USDA sincer6 su expecta-
tiva sobre las exportaciones en medio
de la guerra comercial con China, y la
redujo de 56,06 a 51,71 millones de
toneladas, un volumen que demanda-
ria un promedio de ventas semanales
en torno de las 994.400 toneladas.
Con estos ajustes, las existencias fina-
les fueron proyectadas en un récord de
26 millones de toneladas, por encima
de los 24,09 millones de octubre y de
los 24,44 millones previstos por los
operadores.

En cuanto a la oferta de América del
Sur, el USDA estimé la cosecha de soja
brasilefia en 120,50 millones de tone-
ladas, sin cambios respecto de octubre.
Elevé el saldo exportable de 75 a 77 mi-
llones de toneladas. Para la Argentina,
el USDA estim6 la produccién de soja
en 55,50 millones de toneladas, por de-
bajo de los 57 millones del informe an-
terior, mientras que el saldo exportable
de poroto fue sostenido en 8 millones.
Las importaciones, en tanto, fueron ele-
vadas de 2,22 a 4,20 millones.

Las importaciones de China fueron
reducidas de 94 a 90 millones de tonela-
dasy elevd su previsién sobre la cosecha
china de soja, de 15 a 16 millones.

En cuanto a las importaciones de
poroto de soja de la Unién Europea fue-
ron estimadas por el USDA en 15,80
millones de toneladas, sin cambios res-
pecto del reporte de octubre.

Un gran salto para
el stock mundial

1 USDA proyectd la produc-

cion mundial de maiz en
1098,95 millones de toneladas, por
encima de los 1068,31 millones
de octubre. Con los nuevos datos
dados a conocer por China, las
existencias finales fueron estima-
das en 307,51 millones, frente a los
159,35 millones del mes pasado y
a los 158,82 millones previstos por
los privados.

Para Estados Unidos, el USDA
estimé la produccién de maiz en
371,52 millones de toneladas, por
debajo de los 375,37 millones pre-
vistos en octubre y de los 373,93 mi-
llones calculados por los operadores
en la previa del reporte oficial. Este
descenso fue producto de la caida del
rinde promedio, de 113,42 a 112,29
quintales por hectdrea.

Cotizaciones en Chicago @s-i-1s)

Soja

Trigo

Fuente: CBOT.

Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes USs$/t
Enero-19 323 Diciembre-18 183 Diciembre-18 141
Marzo-19 328 Marzo-19 186 Marzo-19 145
Mayo-19 333 Mayo-19 188 Mayo-19 148
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En el resto de las variables comerciales
estadounidenses, el organismo redujo el uso
forrajero, de 140,98 a 139,71 millones de
toneladas; el uso total, de 322,09 a 320,82
millones (el uso para etanol fue sostenido
en 143,52 millones), y las exportaciones, de
62,87 a 62,23 millones. Asi, las existencias
finales fueron proyectadas en 44,10 millones
de toneladas, por debajo de los 46,06 millo-
nes del trabajo anterior y de los 45,04 millo-
nes calculados por los privados. En cuanto
a la oferta de Brasil, el USDA la estimé en
94,50 millones de toneladas, sin cambios res-
pecto del informe en octubre. El saldo expor-
table también fue sostenido en 29 millones.

Para la Argentina, el USDA estimé la
produccién de maiz en 42,50 millones de
toneladas, por encima de los 41 millones
del informe anterior, mientras que el saldo
exportable fue elevado de 27 a 28 millones.
En cuanto al bloque de paises importado-
res, el USDA elevé de 15,50 a 16 millones
de toneladas la demanda de los paises del
Sudeste Asidtico y mantuvo sin cambios los
voliimenes para México, en 16,70 millones,
y para Japén, en 15 millones.

En cuanto a la Unién Europea, el
USDA redujo su cdlculo sobre la produc-
cién, de 61 a 59,50 millones de toneladas,
y elevé las importaciones del bloque, de
19,50 a 21 millones. El dato que dio el salto
a las previsiones de stock global fue China,
cuya estimacién sobre las existencias inicia-
les de maiz trepé de 79,50 a 222,54 millo-
nes de toneladas; la estimacién de cosecha
aumentd de 225 a 256 millones, y su stock
final fue incrementado de 58,50 a 207,49
millones de toneladas.
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Se eleva la
reserva mundial
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1 USDA estimé la produccién
global de trigo en 733,51 millo-
nes de toneladas, por encima de los
730,92 millones del informe ante-
rior. El stock final fue calculado en
266,71 millones, frente a los 260,18
millones de octubre y a los 259,45
millones previstos por el mercado.
Asimismo la produccién total del
trigo de los Estados Unidos fue esti-
mada por el USDA en 51,29 millones
de toneladas, sin cambios respecto de
octubre. En el resto de las variables co-
merciales, mantuvo las importaciones
en 3,81 millones y el uso forrajero en
2,99 millones. El uso total fue elevado
de 31,08 231,27 millones, en tanto que
las exportaciones fueron sostenidas en
27,90 millones. Con estos pocos ajus-
tes, el stock final estadounidense fue
proyectado en 25,84 millones de tone-

ladas, por debajo de los 26,03 millones
del mes pasado y de los 26,07 millones
calculados por los operadores.

Paralos otros importantes jugadores
del trigo, el USDA sostuvo la produc-
cién de trigo de Rusia en 70 millones de
toneladas y mantuvo sus exportaciones
en 35 millones. Para Ucrania se prevé
una cosecha de 25 millones de tonela-
das, por debajo de los 25,50 millones de
octubre, pero las ventas externas fueron
sostenidas en 16,50 millones.

Asimismo estimé la produccién
de la Unién Europea en 137,60 mi-
llones de toneladas, contra los 137,50
millones de octubre; las importacio-
nes fueron elevadas de 6 a 6,50 mi-
llones, en tanto que las exportaciones
fueron sostenidas en 23 millones.

Para Australia fue recortada la
produccién de 18,50 a 17,50 millones
de toneladas y sus exportaciones, de
13 a 11,50 millones y mantuvo sin
cambios las previsiones para Canadd,
cuya cosecha y ventas externas fueron
estimadas en 31,50 y en 24 millones.

En cuanto a Argentina el organis-
mo estim la cosecha de trigo en 19,50
millones de toneladas y las exportacio-
nes en 14,20 millones, sin cambios.

Como ocurrié con el maiz, las
cifras estimadas para China genera-
ron movimientos en el tablero del tri-
go, dado que las existencias iniciales
fueron elevadas de 126,82 a 131,26
millones; la cosecha, de 128 a 132,50
millones, y el stock final, de 136,12 a
143,57 millones.

Méquinas vendidas. Hasta Octubre-2018

Tractores Fuente: Cadam.
John Deere 692
Massey Ferguson 413
ew Holland 226
altra 185
Case 119
Foton 43
Mahindra 29
LS 25
Landini 23
Deutz-Fahr 5
Total 1.760
Cosechadoras Fuente: Cadam
New Holland 17
John Deere 111
Case 31
Massey Ferguson 17
CLAAS 8
Valtra 1
Total 285

Maquinas: las buenas ventas se mantienen

N o0 hay dudas que el 2018 terminard bien para el sec-
tor de maquinarias agricolas. Al cierre del mes de
octubre se observa que los promedios de buenas ventas
se mantuvieron durante los 10 meses.

Segtin los datos reportados por la Cdmara de Au-
tomotores y Maquinarias (Cadam), hasta finales de oc-
tubre se vendieron 1.760 tractores y 285 cosechadoras.

Las expectativas apuntan en cerrar el 2018 con mds
de 2.000 tractores vendidos y cerca de 350 cosechado-
ras. El movimiento de venta de los tractores fue muy po-
sitivo, el promedio de comercializacién estd en unos 180
tractores mensuales. La mejora en la venta de maqui-
narias de este segmento arrancé desde marzo y sigue.

El movimiento de las cosechadoras es menor, sin
dudas son mdquinas que demandan mayor inversion,

pero nada desalentador. Todo apunta a que también
cerrard con cifras optimistas. En cuanto a las prefe-
rencias en las marcas lideres se mantiene. En tractores,
John Deere permanece en primer lugar con el 39% del
mercado, en segundo lugar estuvo Massey Ferguson con
el 24% de las preferencias y en tercer lugar se posiciona
New Holland con el 13% de las ventas. Con las cosecha-
doras, New Holland se mantuvo al frente con el 41%
del mercado, en segundo lugar quedé John Deere con el
38% del mercado y en tercer lugar Case IH con el 11%.

En puertas de finalizar el 2018 este serd un buen
afio para las méquinas. Mds alld del incremento de las
ventas, hay mucha inversién del sector para fortalecer el
posicionamiento y por sobre todo las marcas demuestran
sefales de mucha confianza hacia el mercado paraguayo.
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Automaq maugura la casa central de
la Division Agricola de John Deere

I.'I.
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Automaq S.A.E.C.A. continta el firme objetivo de expansion junto a la marca John Deere
y con la apuesta en el desarrollo del pais. El 5 de noviembre se llevo a cabo la inaugura-
cion oficial de la central de su Division Agricola para la marca John Deere. Esta ubicada
en Mariscal Lopez casi Santa Teresa. La misma busca ofrecer a los clientes la mejor
experiencia. El evento conto con la presencia de altos directivos de la marca.

a nueva casa central pone a
disposicién de los clientes
soluciones de alto nivel tec-
nolégico, con el respaldo de
la mejor atencién de venta de maqui-
narias, repuestos y servicios con la tec-
nologia John Deere. Propone tecnolo-
gia y equipos, ademds de sus tltimos
lanzamientos en servicios, el Centro
de Operaciones y JDLink, y herra-
mientas de Gltima generacién.

En la inauguracién Jorge Pecci, pre-
sidente de Automaq destacé los valores
de John Deere. Entre ellos mencioné la
calidad, el compromiso con los distri-

buidores y clientes. La innovacién por-
que es una marca lider en agricultura
de precisién, en el desarrollo de todo
tipo de productos que ayudan a produ-
cir més. Record6 que en el afo 1895,
John Deere fue la primera empresa en
hacer un marketing de contenido con
una revista que se llamaba El Surco,
donde se publicaban las informaciones
sobre cdmo mejorar la productividad
en los campos de Estados Unidos. Hoy
el Surco de publica en 14 idiomas y se
distribuye en 115 paises del mundo.
Automaq representa a esta prestigiosa
marca desde el ario 1985, gracias a la vision

O2 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e NOVIEMBRE 2018

de mi padre Don Antonio Luis Pecci Saave-
dra. Y aqui estamos, creciendo con una marca
hace unos 33 arios de manera fuerte. Inverti-
mos por valor de mis de 8 millones de délares
en infraestructura en los siltimos 6 arios, para
brindar una atencion cada vez mejor a todos
nuestros clientes. Nuestra vision es liderar ins-
pirando confianza para que nos elijan hoy y
marnana, que coincide con lo que John Deere
promueve a nivel mundial”, expreso.

El invitado de honor de la noche fue
el presidente y CEO Global de John Dee-
re, Samuel Allen, quien arribé al pais por
primera vez, acompafado por varios di-
rectivos de la marca. Durante su discurso
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afirmé que para todo el equipo de John
Deere es una noche muy especial y un or-
gullo estar junto a Automagq.

Destacé que el motivo de su presencia
es la importancia que tiene para John Dee-
re, Automaq y Paraguay. A los amigos pro-
ductores y amigas productoras, quiero decirles
muchas gracias por confiar en John Deere.
Nosotros entendemos claramente que si uste-
des no confiaban en_John Deere no habria un
distribuidor como Automagq, ni una empresa
como John Deere. La compania tiene 181
afios y yo tengo 43 afios con John Deere y 9
arnios como CEO. Mi compromiso con John
Deere y con ustedes y con Paraguay, porque
vamos a seguir creciendo en este pais”, sefiald.

Se refirié ademds a los colaboradores
de Automag, a quienes agradeci6 por re-
presentar a la marca de la manera en que
lo hacen. Agregé que su compromiso es
que John Deere y la sociedad con Auto-
magq contindlen creciendo por otros 180
afos. “Gracias Automaq por ser un gran
distribuidor”, concluyd.

En el transcurso del acto inaugural
presentaron un material audio visual
sobre la historia de John Deere junto
Automagq, los inicios y la actualidad.
Ademds se realizaron el corte simbélico
de cinta y un brindis, con los que quedé
oficialmente inaugurada la central Divi-
sién Agricola de John Deere-Automagq.

El nuevo local es el sexto showroom
de Automag-John Deere en nuestro
pais. Las sucursales estdn asentadas en
Filadelfia, Pedro Juan Caballero, J. Eu-
logio Estigarribia, Santa Rosa del Agua-
ray y Nueva Esperanza. De esta manera
Automaq y John Deere celebran una
alianza firme desde 1985.

Estuvieron presentes varios invitados
especiales. Entre ellos representantes de
la Embajada de Estados Unidos, de C4-
mara Paraguaya Americana y Capeco.
También directivos de la marca John
Deere, ademds de todo el equipo de di-
rectivos y funcionarios de Automagq.

La agricultura paraguaya. En
la oportunidad, uno de los invitados
especiales fue José Berea, presidente de
Cdmara Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco), quien durante su dis-
curso ofrecié un panorama de la actuali-

dad agricola del pafs.

-

Afirmé que Paraguay ocupa el cuarto
lugar entre los mayores exportadores de
soja a nivel mundial. El crecimiento de la
agricultura en el pais tuvo gran desplie-
gue en los afios 90. En los dltimos afos
en drea de cultivo de soja se incrementd
a més de 300%, se pasé de menos de
1.200.000 hectireas a 3.500.000 hects-
reas en la actualidad. La produccién de
soja a su vez tuvo un salto de 3.000.000
de toneladas a mds de 10.000.000 de
toneladas. Actualmente ademds de la
siembra de soja en la Regién Oriental,
hoy el cultivo tiene al Chaco como gran
aliado para la produccién. “En el futuro
creemos que en los Proximos anos vamos a
ver cambios sustanciales, especialmente con
los productores pecuarios, que creo que con
el tiempo se van a convertir en ganaderos y
agricultores. El Chaco en los tiltimos afios
en algund: Z0mnas tuvo un crecimiento en
drea de casi 1.000%. Estimamos que existe
un drea de cultivo aproximado de soja de
no mds de 20.000 hectdreas, lo que puede
expandirse a 500.000 hectdreas de produc-
cidn de cereales y oleaginosas para el ano
2030. Tiene un potencial de aproximada-
mente unas 2.000.000 de hectdreas mds,
sin desmontes, sobre campos de pasturas im-

plantadas”, dijo.

Samuel Allen, durante la inauguracion.

y .

Jorge Pecci, presidente de Automagq, en su discurso de apertura.

Senalé que Paraguay produce soja,
maiz, trigo, canola, girasol, sorgo, sé-
samo, chia y cultivos de cobertura para
rotacién y cuidado de suelos. Todos es-
tos cultivos en combinacién con la soja
solo en la Regién Oriental representan
anualmente 7.000.000 de hectdreas pro-
ductivas. El arroz tiene una superficie de
180.000 hectdreas, con una previsién de
crecimiento a unas 500.000 mil hecta-
reas para el afio 2030.

El titular de Capeco, expresé que los
avances en la agricultura del pais repre-
sentan una participacion en PIB del 41%,
lo que es la suma de la agricultura, gana-
derfa, transporte, finanzas y el comercio,
que no hubiese sido posible sin multiples
factores como los avances biotecnoldgi-
cos, mejoramientos genéticos, tecnolo-
gia en siembra directa con médquinas de
mayor precision que permiten lograr una
mejor implantacién del cultivo, optimi-
zacion en la aplicacién de fitosanitarios y
menor pérdida de granos en la cosecha.

Agregd que el rol de la mecanizacién
y empresas proveedoras de maquinarias
apropiadas para el desarrollo de la agri-
cultura y de la ganaderfa (confinamiento)
fue preponderante para el desarrollo del
sector y que seguird siendo asi. CA
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PRODUCTORES VISITARON FABRICAS

REPRESENTADAS POR RANPAR EN PARAGUAY

Confianza retorzada

Ranpar S.A. organizo un viaje a Brasil con productores agricolas locales, quienes tuvie-
ron la oportunidad de conocer el proceso de produceion de varios de los fabricantes de
implementos que representa y distribuye la empresa en Paraguay. Durante el recorrido
por el vecino pais, que se llevo a cabo entre el 5y el 7 noviembre, se visitaron las fabricas
de Genius y Marcher, situadas en los estados de Santa Catarina y Rio Grande del Sur.

n poco tiempo, Ranpar S.A.
pudo posicionarse en el mer-
cado local con la representa-
cién de diversas marcas bra-
sileras de implementos agricolas. Con
el objetivo de fortalecer el vinculo con
sus clientes y brindatles la posibilidad
de confirmar la calidad de los equipos

que distribuye en Paraguay, la firma or-
ganizd una excursion al vecino pafs para
visitar varias de las fdbricas con las que
tiene alianza comercial.

Esta fue la primera excursién or-
ganizada por la empresa en la que se
invité a clientes o potenciales clientes.
Fueron cinco los productores agrope-
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cuarios, quienes viajaron acompanados
por un grupo de nueve funcionarios de
la firma. Nuestra revista, que también
formé parte de la expedicidn, registrd
las experiencias vividas durante los re-
corridos por las fibricas.

El primer destino fue Campos Novos.
En esta ciudad del estado de Santa Cata-
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rina se encuentra instalada la fibrica de las
plantadoras Genius, marca representada
por Ranpar S.A. desde hace casi un afio.

Pese al corto tiempo que tiene en el
mercado paraguayo, la marca de sem-
bradoras Genius ya pudo ganar varios
adeptos en diversas regiones productivas
del pafs. La simplicidad y robustez son
dos de las caracteristicas mds destacadas
por los productores que visitaron la fé-
brica de estos equipos, donde pudieron
observar todo el proceso de elaboracién
de estos implementos.

De Campos Novos, el grupo se tras-
ladé hasta Gravatai. Perteneciente a Rio
Grande del Sur y ubicada a pocos kil4-
metros de Porto Alegre, este poblado estd
considerado como una de las ciudades de
mayor crecimiento de Brasil. En su terri-
torio se encuentra instalada la fabrica de
Marcher, que produce una gama com-
pleta de embolsadoras y extractoras de
granos secos y hiimedos.

Marcher es otra de las marcas repre-
sentadas y distribuidas por Ranpar S.A.
en Paraguay desde hace poco tiempo. La
compania se dedica a la bisqueda de so-
luciones a las necesidades de almacenaje
de una region reconocida por su alta pro-

duccién de granos. La empresa abri6 las
puertas de su fdbrica y presenté toda su
gama de productos a los visitantes.

Mis alld de conocer el proceso de
elaboracién de estos equipos, los pro-
ductores pudieron hacer llegar sus
inquietudes a los responsables de los
proyectos de ambas fébricas. Si bien
Paraguay es un importante consumi-
dor de implementos agricolas produci-
dos en Brasil, y las particularidades de

A |

Eduardo Zortea, director - presidente
de plantadoras Genius.

los agricultores de ambos paises pueden
asemejarse en muchos casos, también
se requieren equipamientos con espe-
cificaciones acordes a las caracteristicas
netamente locales de produccién.

La sembradora que sigue el
ritmo del agricultor. En Campos
Novos, los visitantes fueron recibidos el 5
de noviembre por los principales directi-
vos de Genius. Los anfitriones dedicaron
dos dias intensos para acompanar a sus
invitados, con un programa que incluyé
el recorrido por la planta fabril, la de-
mostracién a campo de una sembrado-
ra, charlas sobre temas de interés para la
agricultura, entre otras actividades.

De las principales fortalezas atribui-
das a Genius, tanto por sus fabricantes
como por los productores que ya tuvie-
ron la oportunidad de emplear las sem-
bradoras de esta marca, se destaca la
resistencia. “El productor no puede parar.
Por eso, nuestra preocupacion se orienta
a buscar un equipamiento extremamente
robusto”, fue una de las primeras frases
pronunciadas por el ingeniero Eduardo
Zortea, director - presidente del grupo
industrial encargado de la fabricacién de
las plantadoras Genius.

Este descendiente de italianos, que
con mis de siete décadas de vida sigue
con un ritmo juvenil y una capacidad
creativa intacta, lleva adelante un em-
prendimiento industrial de importante
participacién en Brasil. La empresa, de-
nominada Estructural Zortea, se des-
empefa en la fabricacién y montaje de
estructuras metdlicas desde 1994. Don
Eduardo, ademds se dedica a la produc-
cién agricola y ganadera, segmentos en
los que desarrolla diversas alternativas.
Su conocimiento de la actividad agro-
pecuaria sirvié de base para iniciar un
proyecto de equipos de plantio que se
ajuste a las necesidades de los producto-
res rurales de la region, que en el 2004
se concretd con la aparicién de Genius.

Ante los productores, recordé las di-
ficultades de plantio que tuvieron que so-
portar en Campos Novos, especialmente
por los equipamientos que no estaban
adaptados a las caracteristicas del suelo
catarinense. “Pensdbamos que se tenia que
producir un equipamiento que atienda a
nuestras necesidades. Para hacer eso, >
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observamos el trabajo de las diferentes fi-
bricas de sembradoras. Observamos lo bue-
no y lo malo de cada una”, menciond.
Con el conocimiento del territorio
brasilero y las necesidades de los pro-
ductores agricolas, la empresa comenzé
a desarrollar equipos de plantio dotados
de una tecnologfa simple que pueda faci-
litar la tarea al agricultor. Por otra parte,
orientaron esfuerzos en la creacién de
una plantadora adaptadas a diversos es-
cenarios, sin importar las caracteristicas
del suelo. “Tuvimos la posibilidad de desa-
rrollar un producto adaptado a cualquier
condicion, que permita al productor sentir-
se un profesional. Actualmente estamos con
productos diferenciados. Al ver el éxito que

tienen en la siembra los productores que
utilizan nuestra plantadoras, sus vecinos
también las adquieren”.

Ademds de Brasil, a las sembradoras
Genius ya se las puede ver en los cam-
pos de paises cercanos. Actualmente, de
la fébrica de Campos Novos salen una
gran variedad de modelos, orientada a
diferentes necesidades que pueda tener el
productor, y con tecnologfas que permi-
ten una siembra mds precisa.

El anfitrién valord la visita de pro-
ductores paraguayos, y sefialé que este
tipo de encuentros les permite crecer
como empresa, en el sentido técnico.
“Crecemos con los productores. Ellos son
nuestros ingenieros, nuestros técnicos que
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estdn diariamente en la actividad. La
agricultura no es una ciencia exacta, y es
necesario estar todos los dias para observar
lo que estd aconteciendo”, expresé.

Aliado en Paraguay. Antes de tras-
pasar las fronteras e ingresar al mercado
internacional, Genius busca aliados que
tengan la capacidad de brindar el acom-
pafiamiento que merece el productor
agricola. Asf lo afirmd el Ing. Mec. Rafael
Tomazi, del departamento comercial de la
marca de sembradoras. Mencioné que la
alianza establecida con Ranpar S.A. tie-
ne alrededor de un afo. “Es una alianza
nueva, pero muy seria e importante para
Genius, Ranpar y sus clientes”, agreg6. 1>
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En laactualidad la marca estd presen-
te en todo el territorio brasilero. Ademds,
las sembradoras Genius son exportadas a
Uruguay, Paraguay, y mds recientemen-
te a Bolivia. Tomazi sefialé que buscan
expandir el mercado en forma definitiva,
mediante un trabajo responsable. “De
nada sirve tener una mdquina buena, si no
se la acompana con la asistencia técnica y
piezas de repuestos que puedan requerirse”.

Simple y robusta. Genius hizo su
aparicién en el mercado hace catorce
afios, y desde el principio, el foco fue re-
solver los problemas que se les presenta
a los agricultores durante el plantio, se-
fial6 Tomazi. Estas mdquinas facilitan la
siembra directa, ademds estdn preparadas
para desempefarse en terrenos con cier-
to nivel de humedad o suelos compactos.
Por otra parte, su mecdnica es simple, lo
que facilita las tareas de mantenimiento
a los técnicos. Otra caracteristica es que
son muy livianas, lo que permite reducir
el consumo de combustible.

Genius ofrece diversos modelos con
sistemas de distribucién mecdnico o neu-
mitico. La marca cuenta con equipos de
5 a 14 lineas en chasis fijo para plantio de
verano; y de 19 hasta 41 lineas para siem-
bra de invierno. Igualmente, el productor
puede acceder a dos plantadoras en tdn-
dem, con los que tiene la posibilidad de
llegar a 34 lineas para cultivos veraniegos.

La marca tiene un sistema exclusivo
de desarme y rearme del surcador, que
estd patentado por Genius y Estructural
Zortea. Permite la operacién en suelos
con piedras, raices, entre otros obstédculos.
Por otra parte, cuenta con una gama de
plantio panto gréfico con una amplitud
de 0,45 centimetros, que acompafia las
ondulaciones del terreno, incluso en con-
diciones irregulares del suelo. Ademds, se
encuentra la linea destinada a la distribu-
ci6n de semillas a través de cardan, y del
abono mediante el sistema Ferti System.

“Buscamos nuevos aliados que nos pro-
vean, para actualizarnos en lo referente a
distribuidores de semillas y abono. Si un
cliente quiere una tecnologia diferenciada,
algiin accesorio con mds precision y ver-
satilidad, también lo puede encontrar en
Genius. Pero siempre tenemos en cuenta
la simplicidad y la facilidad de manteni-

miento, que son pilares para la marca”.

a

W
"o

Planta industrial. Una de las parti-
cularidades de la fibrica es la versatilidad.
La planta trabaja con piezas en existencias
permanente, que son empleadas en la li-
nea de montaje de acuerdo a la necesidad.
Es decir, se recibe el pedido de un deter-
minado modelo de sembradora y se inicia
con la produccién del chasis de acuerdo a

Rafael Tomazi, del departamento
comercial de Genius.
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Demostracion de
sembradora a campo.

la peticién del cliente. “Las demds piezas
ya las tenemos en stock, lo que nos permite
agilizar la entrega del equipamiento’.

La capacidad de la fébrica es de no-
venta plantadoras mensuales. Sin em-
bargo, el pico de produccién al que se
lleg6é hasta el momento fue de veinte
equipos en un mes. Tomazi sefialé que
tienen un espacio muy grande para cre-
cer y que la empresa estd preparada para
ampliar su mercado, objetivo para el
cual buscan aliados serios.

En la planta se realiza el corte y el do-
blado de chapas, la soldadura de los ma-
teriales, la pintura, y el montaje, fases que
pudieron ser presenciadas durante la visita.
Genius trabaja bajo un sistema de calidad
hasta la entrega del equipamiento. En cada
proceso de produccidn se realizan inspec-
ciones, bajo un padrén de calidad. La f4-
brica dispone de un equipo de especialistas
en los distintos procesos de produccion.
Ademds cuenta con aliados que proveen
materiales de alta calidad, como chapas,
pldsticos, entre otros insumos empleados
en la produccién de las plantadoras. 1>
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Al ser parte de Estructural Zortea, la
fbrica dispone de gran facilidad para la
adquisicién de chapas. Estos materiales

son certificados y recibidos en la planta
con las especificaciones requeridas por los
responsables del proyecto. En su parque
industrial, de mds de 75.000 metros cua-
drados de 4rea construida, son procesados
con equipamientos de vanguardia, como
son los cortadores con tecnologfa l4ser.

Tomazi también destacé la visita de
productores paraguayos y el equipo de
Ranpar S.A. Senalé que es importante,
ya que de esta forma pueden corroborar
lo que se comenta en el campo. “Todo lo
que solemos hablar en el campo, dentro de
nuestro parque fabril se realiza con mucha
responsabilidad”, asegurd.

Al finalizar el recorrido por la planta,
el equipo de Ranpar S.A. y los producto-
res conocieron algunos accesorios de lan-
zamiento que pueden estar incluidos en las
sembradoras. Al dfa siguiente, en un cam-
po cercano a la fébrica, se pudo observar
el trabajo de una plantadora pantografica

Genius de 16 lineas, la GSPS 16050.

Especialistas en almacenaje
mMovil. E17 de noviembre fueron recibidos
en la planta industrial de Marcher, empre-
sa dedicada a la produccién de soluciones
orientadas al almacenamiento de granos
secos, granos himedos y silaje en silo bolsa.
En el lugar se fabrican embolsadoras y ex-
tractoras de diferentes capacidades.

Marcher se enfoca exclusivamente al
almacenaje mévil. Vagner Schmids, su-
pervisor de calidad de la fibrica, sefiald
que la principal misién de la empresa es
brindar soluciones para este segmento, en
el que pretenden llegar al liderazgo para
el 2020. Antes de iniciar el recorrido por
la planta, comenté sobre algunas de las
caracteristicas, ventajas y recomendacio-
nes sobre el almacenaje en silo bolsa.

Para la presente campafa agricola, en
Brasil se tiene previsto la comercializacion
de 150.000 a 170.000 silo bolsas. Este es el
negocio de mayor crecimiento del segmen-
to en el vecino pais, sefial6 Schmidt. Los
primeros seis meses del afio son los de ma-

Vagner Schmidt, supervisor
de calidad de Marcher.
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yor venta de equipamientos para embolsar
y extraer granos. “Los costos de almacenaje
en silo bolsa son 40% inferior que almacenar
en silos metdlicos”, afiadid.

Marcher es una industria relativamen-
te nueva en el mercado, ya que fue funda-
da el 24 de marzo del 2004. Sin embar-
go, en este corto periodo de tiempo gand
un espacio muy importante del mercado
brasilero y ya comenz4 a exportar sus pro-
ductos a paises como Australia o Paraguay.
“Nuestro negocio es el almacenaje mdvil.
Desarrollamos equipamiento para embolsar
y extraer granos para el mercado de alma-
cenaje en silo bolsa. También actuamos con
equipamientos para el almacenaje de granos
y silaje para alimentacion animal’, explicé
a los visitantes Mauro Longa Neto, geren-
te de ventas la compania.

Actualmente, la compania se encarga
de montar una amplia linea de equipa-
mientos, capaz de atender las necesida-
des del pequefio productor en términos
volumen, como asi también la demanda
de industrias. Todo el proceso de fabrica-
cién de Marcher estd centralizado en la
planta fabril ubicada en Gravatai. “Ela-
boramos productos de alta calidad, confia-
bles, y de alto rendimiento. Buscamos que
el cliente reconozca el beneficio de utilizar
un equipamiento de Marcher”.

La comercializacién de los productos
fabricados por Marcher se realiza a través
de distribuidores localizados en diversas
regiones de Brasil. En Paraguay, la empre-
sa inicid su participacion a finales del 2017
de la mano de Ranpar S.A. “E/ segmento

Mauro Longa Neto, gerente
de ventas de Marcher. PY
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de almacenaje de granos y silaje en silo bolsas
estd creciendo en América del Sur”, mani-

festd el gerente comercial de la empresa.

Montaje de equipos. Bisicamente,
Marcher es una montadora de equipamien-
tos. En la planta industrial de la empresa
se realizan algunos procesos importantes
en la elaboracién de los productos, como la
unidn de las chapas, la pintura auto motiva,
el armado del equipo, y el control final de
los mismos. “Tenemos proveedores aproba-
dos, quienes nos garantizan la calidad de las
piezas empleadas en el montaje de los equi-
pos”, comentd el gerente de ventas.

Para la creacién de soluciones, Mar-
cher cuenta con un equipo de desarrollo
actualizado, que se encarga de investigar
las necesidades del mercado y escuchar
las exigencias de los potenciales clientes.
Longa Neto mencioné que la empresa
tiene una alianza con un fabricante ar-
gentino, con el que comparte la patente
del sistema de rodamiento del silo bolsa
en las extractoras. “Las tecnologias de las
embolsadoras son netamente desarrolladas
por Marcher”, agregd.

Alrededor de 60 personas trabajan
actualmente en la planta, que tiene unos
10.000 metros cuadrados de 4drea cons-

truida. La capacidad de produccién res-
ponde directamente a las necesidades del
mercado. Es decir, Marcher estd prepa-
rada para atender la demanda que pueda
existir, explic6. “Tenemos una flexibilidad
que es importante destacar. Sin adicionar
equipamientos, logramos doblar la capaci-
dad de produccion de la empresa”, explico.

Para el montaje de los equipos, cada
fase cuenta con una hoja de ruta, en la
que se describen todas las piezas que de-
ben ir colocadas. En la planta existe una
rastreabilidad de todos los procesos, lo
que permite que los funcionarios se com-
prometan al mdximo. Al finalizar el >
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armado, todas las médquinas pasan por
una rigurosa inspeccion antes de salir de
la fabrica y llegar a manos del productor.

Un detalle no menos importante es
el programa de capacitacién que ofrece
Marcher a sus colaboradores, tanto para
los que se desempenan directamente en
el montaje de los equipamientos, como
para los del 4rea de gestién de la empresa.
“Los entrenamientos buscan garantizar la
mejor atencidn al cliente y garantizar un
producto de calidad’.

La gama de productos de Marcher se
divide en dos segmentos: Ingrain y Our
grain. El primero estd compuesto por la
embolsadora de granos Ingrain 100, el
producto estrella de la marca; Ingrain 150,
Ingrain 160 e Ingrain 200, también para
guardar granos exclusivamente; Ingrain
60, orientado a embolsar silaje y granos
hiimedos; Ingrain 65, equipo para almace-
nar granos himedos; y finalmente la em-
bolsadora de silaje de nueve pies, Ingrain
900. Por el otro lado, estdn los extractores
de granos Outgrain 215 y Outgrain 220.

Satisfaccion del cliente. El éxito
de Marcher estd intimamente ligado a la
satisfaccion de sus clientes. La empresa
estimula a sus distribuidores, como es el

caso de Ranpar S.A., a que facilite la vi-
sita de los productores para conocer la fé-
brica. “Si visitan la fidbrica, tengo certeza
que dardn preferencia a Marcher, por todo
lo que pueden percibir aqui en términos de
producto, estructura de la empresa, entre
otros factores”, afirmé el gerente de ventas
de la compania.

Si bien el principal mercado de Mar-
cher es el territorio brasilero, por su
enorme demanda, la empresa ya envia

Fernando Hermann, director
general de Marcher.
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sus productos a otros paises. Paraguay,
Australia, América Central, y Africa
del Sur son algunos de los destinos de
los equipamientos que produce. Longa
Neto comenté que la demanda de gra-
nos a nivel global es creciente, lo que
permite prever la extension de los nego-
cios externos de la compafifa.

Fernando Hermann, director gene-
ral de Marcher, recordé que Brasil es
uno de los mayores productores de gra-
nos del mundo, donde la empresa tiene
el 60% del mercado en el segmento en
el que se desenvuelve. Comentd que el
pais no contaba con una cultura de al-
macenar granos en silo bolsa, sistema
que comenzd a expandirse desde hace
solamente catorce afios. Antes se tenia
cero de cultura en esta tecnologia. Fuimos
acostumbrdndonos, y actualmente tenemos
el 60% del mercado brasilero de silo bolsa,
pese a ser una marca de calidad rope”.

Por otra parte, la compafifa co-
menzé a enfocarse con fuerza a nivel
internacional. El directivo de Marcher
mencioné que Paraguay es uno de los
principales paises donde la marca quie-
re establecerse, con las diferentes solu-
ciones que tienen para el almacenaje
mévil de granos y silaje. CA
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CORTEVA PRESE

-

NTA LA

TECNOLOGIA XT Y PASTAR GOLD

Nueva herramienta para el
control de malezas en pasturas

Corteva Agriscience realizo la presentacion de la Tecnologia XT, que llega de la mano
con una herramienta para la limpieza de pasturas. Se trata del herbicida Pastar Gold,
una innovacion que viene para colaborar en el desempeiio de la ganaderia paraguaya.
Durante el lanzamiento, que se realizo el 22 de octubre en el Sheraton Asuncion, expli-
caron las situaciones que motivaron el desarrollo de esta solucion, que ademas de en
Paraguay ya esta disponible en otros paises productores de carne.

orteva Agriscience, la divi-
sién agricola de la compania
Dow DuPont, es la unidad
que centraliza todos los pro-
ductos dirigidos al agro, como semi-
llas, biotecnologias y Crop Protection.

Con este lanzamiento suma otra op-

cién a su linea completa de soluciones
para pasturas.

En el marco de productos para pro-
teccion de cultivos, la compania se en-
cuentra el segmento de soluciones para
pastura y esta novedad es lo tdltimo
en tecnologia desarrollada para el sec-
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tor ganadero. “Para que ustedes tengan
una idea, DuPont tiene mds de 200 asios
y Dow tiene mds de 100 anos. Es decir,
son 300 afios de experiencia en lo refe-
rente a innovacidn y tecnologia”, expresd
Claudio Gaitdn, Country Leader Para-
guay de Corteva Agriscience, que ex-

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Alcino Ladeira, desarrollista de
productos para el control de
malezas en areas de pasturas
de Corteva, durante la charla.

plicé cémo se cred el nombre para la
divisién agricola.

La nueva companfa cuenta con mds
de 22.000 colaboradores y estd presente
en més de 130 paises. El 70% de sus
ventas se registraron en el continente
americano, 50% en América del Norte
y 20% en América Latina. “Hoy Para-
guay tiene un importancia muy relevante
para nuestra compania, y lo demostramos
con el lanzamiento de esta tecnologia. Es
justamente uno de los paises de mayor
crecimiento que vamos a tener en el mun-
do”, afirmé.

Tecnologia XT. Alcino Ladeira, in-
geniero agrénomo, investigador de cam-
po de larga trayectoria y desarrollista de
productos para el control de malezas en
dreas de pasturas de Corteva, explicé el
proceso de desarrollo de la nueva tec-
nologfa. Sefialé que se enfocaron en las
necesidades del campo, y buscaron una
herramienta para aumentar los niveles de
productividad de la ganaderia brasilera.
Actualmente, la solucién estd disponible
en Africa, Australia, Estados Unidos,
ahora también en nuestro pais.

La tecnologia XT pas6 por un pro-
ceso de desarrollo de ocho afos, en
el que se analizé su desempefio sobre
varias especies de malezas en Brasil,
Paraguay, y Argentina. Actualmente,
el producto Pastar Gold ya estd dispo-
nible en varios mercados. Ofrece alta
eficacia y extrema versatilidad para la
limpieza, reforma y mantenimiento del
establecimiento para el control de plan-
tas resistentes.

El especialista dio un pantallazo de
la ganaderfa brasilera actual. Sefial6 que
atraviesa por varios problemas, con mds
del 70% de las pasturas en estado degra-
dado. Los factores que influyen a que se
llegue a esta situacién son: pasturas mal
implantadas, semillas inadecuadas, dreas
de baja fertilidad, competencia de male-
zas, entre otros.

Pese a la gran cantidad de tecno-
logfas para el control de plantas dafi-
nas en el mercado brasilefio, existia un
espacio muy grande en el portafolio de
productos para el manejo de malezas du-
ras, menciond. Esta situacién motivé la

busqueda de una herramienta eficaz para
situaciones dificiles.

“Iniciamos el desarrollo del producto
de acuerdo a la necesidad que habia en la
pecuaria. Como nosotros conocemos bien
los activos aminopyralid, que es exclusivo
de Dow; picloram y triclopyr, comenzamos
a probar las mezclas y las proporciones.
Lo mds dificil en la fase de investigacion

1 3 |
Claudio Gaitan, Country Leader
Paraguay de Corteva Agriscience.

Participantes del lanzamiento.

y desarrollo es llegar a la cantidad exacta.
Para llegar a esa mezcla es que demoramos
mucho tiempo”, indicd.

El producto es absorbido por las
hojas y es desplazado al sistema radi-
cular. Disminuye el flujo de savia en la
planta. En Brasil existen mds de 200
especies de malezas y esta tecnologia
controla con eficacia cerca del 90% de
las hierbas daninas que afectan a las
superficies de pasturas. “Desarrollamos
un producto que realmente tiene efica-
cia para controlar todas las malezas de
hojas duras. Presenta un espectro de con-
trol muy grande. Es decir, controla desde
las plantas muy pequenas hasta plantas
grandes. Tenemos muchas herramientas,
pero esta es la mds eficaz de los diltimos
50 anios”, sostuvo.

En Brasil, la tecnologia XT fue lan-
zada en setiembre pasado. La expectativa
inicial de la compafia fue la comercia-
lizacién de 400 mil a 600 mil litros del
producto. Sin embargo, hasta la fecha de
su presentacién en Paraguay ya se habia
llegado a vender 1.300.000 litros. Ii»
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Eso responde a que el ganadero encontré
una solucién, y los resultados se ven re-
flejados en el retorno de las pasturas. “E/
ganadero vio la luz. Estamos trabajando
las 24 horas para producir la demanda. El
producto fue aceptado, porque la necesidad
del ganadero es muy grande”.

Durante su presentacién, exhibié
una serie de resultados positivos en el
control que obtuvieron en 4reas de prue-
bas en pasturas, realizadas en diferentes
zonas de Brasil y en varias especies de
plantas resistentes. La nueva propues-
ta busca obtener dreas con abundante
graminea forrajera, donde los animales
tengan las mejores condiciones para ga-
nar peso. Ademds, se pretende valorizar
las superficies mediante la liberacién de
plantas dafinas.

Otro de los puntos resaltados por el
investigador es la necesidad que tiene ac-
tualmente el ganadero de especializarse
en el manejo de pasturas. Al consumir
pasto, explicd, el animal extrae el nu-
triente del suelo. La reposicién de estos
nutrientes se realiza esporddicamente,
senald. La degradacién de las superficies
de pasturas de Brasil, que llegan al 70%,
responde a la falta de inversién, tecno-
logfa, manejo, y conservacién de estas
areas, agrego.

Pastar Gold. El responsable de
investigacidén y desarrollo de nuevos
productos para cultivos y pasturas de
Corteva, Ing. Agr. Gustavo Cantero,
sefiald que la expectativa que tienen
con el nuevo producto es muy alta.
Explicé que existe en el pais una gama
de malezas dificiles o extremadamente
dificiles de manejar mediante el control
quimico. El Pastar Gold permite con-
trolar estas plantas daninas en aplica-
cién foliar, que se puede realizar desde
un avién, un tractor, por cafén o con
una mochila, agrego.

“La nueva tecnologia apunta al mante-
nimiento de pasturas para alcanzar la me-
Jjor rentabilidad en la actividad ganadera,
mediante un buen manejo y la menor com-
petencia de malezas. La tecnologia XT, con
el nuevo herbicida Pastar Gold, llega como
una solucién”, destacé.

Principales caracteristicas y
ventajas. Pastar Gold es un herbicida

selectivo, es decir, controla las malezas
sin ocasionar dafio a las pasturas. Es sis-
témico. Penetra por las hojas, tallo y rafz.
Su modo de accién es hormonal. Se reco-
mienda para el control de malezas anua-
les, desde las que son féciles de manejar
hasta las extremadamente dificiles. Debe
ser utilizado en aplicaciones pos-emer-
gentes de las malezas.

El producto estd compuesto por
aminopyraliy, piclo-
ram'y triclopyr. Cantero explicé que de
ocho combinaciones de ratios y molé-

las moléculas

culas, seleccionaron estas tres, porque
ademds de controlar las malezas mds
importantes de nuestro pafs, permiten
un amplio espectro de control. “Hoy,
en Paraguay, es el producto mds comple-
to disponible en el mercado para el con-
trol de malezas en pasturas. Lo decimos
con propiedad, después de ocho arios de
pruebas en Brasil y siete anos de evalua-
ciones en Paraguay”.

Gustavo Cantero, responsable
de investigacion y desarrollo de
nuevos productos para cultivos
pasturas de Corteva.

F o
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Funcionarios de Corteva.

Destacé la seguridad del producto.
En Paraguay es de franja azul y en Bra-
sil es de banda verde. La versatilidad del
Pastar Gold permite realizar aplicaciones
aéreas, con cafidn, tractor de barra cor-
ta, y con mochila. “Es una herramienta
mds, que estd disponible para el sector pe-
cuario, con la asistencia y el asesoramiento
del equipo de Corteva y los distribuidores
exclusivos que estdn presentes en todas las
zonas productivas de Paraguay”.

Recomendaciones. El momento
de aplicacién no difiere mucho de otros
herbicidas, es decir, siempre se debe rea-
lizar con humedad en el ambiente. La
maleza debe estar en pleno desarrollo
vegetativo, con muchas hojas, menciond
Cantero. “Debe haber llovido de 100 a
150 ml. Ahi, las malezas estdn turgentes,
estdn dvidas de recibir el producto. Una
vez que recibe y absorben totalmente, el
producto circula. Si entra por las hojas,
circula de arriba para abajo; si entra por
la raiz, circula de abajo para arriba’.

La dosis, menciond, se recomienda
de acuerdo a la maleza. La experiencia
brasilefia indica de medio litro a cinco li-
tros por hectdrea. En Paraguay, se indica
un rango de dos a cinco litros por hectd-
rea. “Para cada tipo de malezas, hay una
dosis definida en el etiqueta del producto”.

Situacion de las pasturas pa-
raguayas. Cantero sefialé que la si-
tuacién local es muy similar a la brasi-
lefa. Es decir, con alrededor del 70%
en estado degradado. Estds son 4reas
donde las malezas ganaron a las pastu-
ras. Con este nuevo producto, se espera
el retorno de la productividad, median-
te la recuperacién de la capacidad pro-
ductiva de las pasturas. CA
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e La Sobera brindo por los
(0 anos impulsando suenos

| Grupo De La Sobera reali-
z6 una serie de celebraciones
para brindar por sus 80 afios
de trayectoria y sus logros en
el pais. El 25 de octubre pasado llevé a
cabo un encuentro ameno con numero-
sos invitados especiales. Entre ellos, re-
presentantes de las reconocidas marcas
Massey Ferguson, Chevrolet, JCB,Hys-
ter, Localiza, GAC y otras; ademds de
empresarios locales y amigos.

En la oportunidad los anfitriones
presentaron un material audio visual
que resume la historia y la visién de la
compafifa. De La Sobera cumple 80
afos de historia, con éxitos, reconoci-
mientos, aprendizajes y muchos planes y
desafios para el futuro.

Durante su discurso el presidente del
Grupo De La Sobera, Atilio Gagliardone
manifesté que la empresa cuenta con un
equipo formidable, porque los valores co-
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munes que administran juntos permiten
que las situaciones que se hacen ficiles
de resolver. En la oportunidad recordé a
José De La Sobera, como un empresario
visionario, trabajador, honesto e incan-
sable. Agradecié a los accionistas, por
acompanar el crecimiento de la empresa
en todo momento. Se refirié ademds a
directivos de las empresas distribuidas y
franquiciadas, por confiar en De La So-
bera la distribucién y expansion de sus
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Atilio Gagliardone, presidente
del Grupo De La Sobera.

marcas en el territorio nacional. Dio las
gracias ademds a los amigos y clientes,
quienes ayudaron a impulsar los suefios.
Agradecié a las entidades financieras
por dar el soporte necesario de manera
oportuna; y las entidades gremiales y cé-
maras de las que forman parte, que luchan
por el comercio justo en un ambiente se-
guro. Ademds a los amigos empresarios
de la distribucién de automéviles, ma-
quinarias agricolas y de construccién. Y
al equipo de gerentes de De La Sobera, a
los més de 300 colaboradores de la firma.
Participaron en el evento ejecutivos
de las marcas que De La Sobera repre-
senta y comercializa. Entre algunos de
ellos, se puede mencionar a los represen-
tantes de AGCO para América del Sur,
Werner Santos, vicepresidente de ventas

y marketing para la marca Massey Fer-
guson, Duilio De La Corte, director de
exportaciones; Rossano Saraiva, gerente
de exportaciones, entre otros directivos.
De General Motors, estuvieron presentes
Gustavo Colossi, director de ventas regio-
nal; Eduardo Bernal, director de posven-

ta; Sergio Karin, gerente regional. De JCB
para Latinoamérica, José Luis Goncalves,
presidente de JCB; y Fernando Son, ge-
rente general. De la marca Hyster Lati-
noamérica, Victor Espinoza, gerente ge-
neral. De Avant Tecno para América y el
Caribe Matti Aalto, gerente general. CA

Representantes de las marcas entregaron

reconocimientos al presidente de De La Sobera. 13



EXPO AMAMBAY

Amambay apunta a mass
mtegraelon agrlcola ganrad

La Expo Feria Internacional Amambay 2018 se desarrollo del 28 de septiembre al 7 de octu-
bre en el predio ferial “Marcos Paredes Ramirez”, en la capital departamental Pedro Juan
Caballero. La muestra ratifico la tendencia de la zona para fortalecer mas la integracion agri-
cola — ganadera, segun los organizadores. En materia de expositores, se destacaron algunos
stands con maquinarias y con insumos para la agricultura, pero el sector pecuario sigue
teniendo mayor peso, incluso en los negocios. Se aprovecharon las preferencias locales para
ofrecer espectaculos y nameros de interés para los amambaienses y su drea de influencia.
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ntre los pocos stands de ma-
quinarias, se destacaron las
novedades expuestas para la
zona, en donde se pretende
dar mds impulso a la agregacién de valor
de las materias primas para convertirlas,
preferentemente en carne, aprovechando
el dinamismo de rubros agricolas, segin
la organizacién. En tanto, en ganaderia, se
observé una mayor participacién de razas
que estdn posiciondndose en el territorio,
como la Senepol, que por tercer afio con-
secutivo se ubicé en segundo lugar en can-
tidad de ejemplares expuestos. También es
de destacar el buen nimero de caprinos
presentes en la Expo Amambay 2018.
Organizada por la Asociacién Rural
del Paraguay (ARDP), regional Amambay,
el evento se desarrolld con diversos atrac-
tivos en donde se apunté a atraer mayor
cantidad de publico en general. El vice-
presidente primero de la organizacidn,
Eulalio Gomes Batista, sostuvo que el
evento transcurrié de manera normal, in-
cluso pese a las jornadas con lluvia.
Reconoci6é que hubo varios claros en
el campo ferial que todavia pueden ser
aprovechados por interesados para futuras
ediciones de la exposicién. No obstante,
resalté que nuevas empresas se dieron cita

a la fiesta. “Eso nos animdé mucho como or-

Metalurgica Vera. -

ganizadores. Lo que tenemos que entender
es que la Expo Amambay se consolida como
uno de los eventos mds importantes del nor-
deste del pais. Estamos creciendo cada afio, a
pesar de las dificultades”, puntualizd.

Mas valor agregado. Indicé que
pese a los contratiempos, se realizaron va-
rias reformas e incluso con nuevas cons-
trucciones que contribuyeron a mejorar la
infraestructura del predio. Ratificé que es
intencién de los organizadores lograr que
la muestra tenga el destaque y el posicio-

namiento que le corresponde. “La Expo
Amambay debe instalarse definitivamente

X

Toyonorte.

como un punto de referencia positiva. Es-
tamos en una frontera y se debe hacer re-
saltar los agronegocios, ya que es el sistema
econdmico que en nuestros paises dirige sus
economias”, puntualizé.

Comenté que se puede aprove-
char este escenario para dar mds valor
agregado a la ganaderfa, transforman-
do granos en carne. El departamento
cuenta con establecimientos que rea-
lizan ciclo completo, con un nivel de
tasa de extraccién del orden del 20%,
aunque también se notan unidades de-
dicadas a la invernada por la calidad de
tierra. Agradecié la participacién >

Salto Diamante.
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de expositores y la presencia del publi-
co que se agolpS principalmente para
espectdculos y los conciertos de fin de
semana, asi como las dreas de entreteni-
miento como parque de diversiones, de
tragos o gastronomia en general.

En ganaderia, aunque reconocié el
avance de Senepol en la zona, asi como la
presencia de caprinos en esta edicién, ins-
t6 a criadores de otras razas a no dejar de
participar en eventos como las muestras
regionales. “Queremos que participen mds.
Lo importante seria que las asociaciones
vengan a apoyar. Que la gente local pue-
da ver otras genéticas disponibles en el pais
como Angus, Brangus, Braford, etc. Siem-
pre habrd algiin interés en estos animales”,
puntualizd. Reconocié que la produccién
estd expandiéndose hacia otras activida-
des como los sistemas integrados.

Esto es gracias a que el departamen-

to de Amambay cuenta con 4reas grane-

Banco Nacional de Fomento.

e

leras importantes que hacen que sea el
tercer mayor exportador de soja del pafs,
segln sostuvo. Gomes igualmente acoté
que este tipo de vidriera es importante
no solo para hacer negocios o para ofre-
Eulalio Gomes Batista,

vicepresidente de la organizacion.
o 2
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cer atractivos de espectdculos al piblico
en general, sino que también debe to-
marse como una plataforma para exhi-
bir tecnologia. En este punto, sostuvo
que tanto la agricultura como la ganade-
rfa requieren de permanente tecnologia
para proyectar su crecimiento sostenible.
Coment6 que el hato ganadero en
Amambay ficilmente supera el millén
de cabezas, por lo que lograr mayor in-
tegracion con la agricultura favorecerd a
ambas actividades y seguird contribuyen-
do con generar recursos genuinos para
aliviar situaciones como la pobreza y la
inseguridad, ademds atraer para captar
mds inversiones. En este punto, instd a
las autoridades también a contribuir a
generar las condiciones, entre ellas, con
mejorar la infraestructura, traducida en
mejores caminos y otros accesos. Se esti-
m6 la afluencia entre 50 a 70 mil perso-
nas, debido a las condiciones del clima.

Cooperativa Colonias Unidas.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Orientaciones y proyeccion. Go-
mes igualmente resalté que hubo delega-
ciones de estudiantes universitarios que
pudieron recibir orientaciones como las
charlas ofrecidas durante las jornadas.
Desde la organizacion se agradecié el
apoyo de la Asociaciéon Rural de Jévenes
del Paraguay (ARJP), regional Amam-
bay, que brindé una cooperacién desin-
teresada para dar mds brillo al evento.
Para ello aproveché la sede que tiene la
ARJP Amambay dentro del predio para
desarrollar orientaciones y otros encuen-
tros, de manera a proyectar una mayor
participacién e interés de los jévenes ha-
cia las actividades del campo.

En este sentido, Rodrigo Monges, ti-
tular de la ARJP Amambay, indicé que
desde la organizacién se busca acompa-
fiar iniciativas como chatlas, capacita-
ciones y otros eventos dentro de la Expo
Amambay. Entre las actividades, estuvo
la disertacién sobre integracién produc-
tiva agricultura — ganaderfa con el apoyo
de DSM Nutritional Products Paraguay,
enfocado a estudiantes y jévenes que de-
seen ampliar mds sus conocimientos y

Rodrigo Monges, titular
de la ARJP Amambay.

1 Futuro de la Patria

Condor SACI.

puedan complementar lo aprendido en

la teorfa. Actualmente con su segundo
periodo al frente de la ARJP Amambay,
el joven dirigente indicé que como orga-
nizacién también vienen fortaleciéndo-
se en estos anos de vida y que entre las
actividades estd apoyar cuanto se pueda
dentro de la muestra, en donde cuentan
con un espacio propio.

También se trata de mantener bue-
na relacién con otras organizaciones
fraternales y anticipé que antes de fin
de afio tienen proyectadas mds pro-
puestas, sobre todo del ramo de la ca-
pacitacién, de ser posible con salida de
campo para empaparse mds de las labo-
res en las unidades productivas. Mien-
tras, los jévenes estaban activando, uno
de los referentes histéricos de la gana-
derfa amambaiense, Antonio Vascon-
sellos, considerd que la participacion
del 4mbito ganadero estuvo buena, en
donde la mayor parte, casi el 90% de
los bovinos correspondieron a la raza
Nelore, pero que la Senepol, por tercer
afo consecutivo es la tercera fuerza en
cantidad de presencia. Valord igual-
mente la actitud de criadores de ovinos
y caprinos que apoyaron a la muestra.

Como mensaje final insté a la
gente a seguir colaborando con even-

KT Calcareo Agricola.

tos como este. “Que la gente partici-
pe mds. Las exposiciones del interior
son muy importantes, pero vemos que
se estdn realizando muestras en coin-
cidencia con estas fechas. Por ejemplo
la Brangus, que desarrollé su Nacional
de Primavera. Eso hace que merme la
cantidad de participacion de animales
y de gente. Son actividades que se estdn
sobreponiendo cuando las regionales
realizan un esfuerzo grande y en rodo
el aio son unas ocho regionales las que
realizan sus exposiciones al afnio”, rea-
firmo. [ 2

Antonio Vasconsellos,
ganadero amambaiense.
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na de las firmas tradicionales en la

muestra que repitié participaciéon
fue Automagq, destacdndose su amplia
gama de soluciones integrales y en don-
de se puede resaltar las propuestas de la
linea John Deere con que cuenta para
la zona. Entre las unidades en destaque
estuvieron la cosechadora S670 y los
tractores de las series E, D y J, ademis,
de las promociones en productos como
lubricantes y todo el merchandising de la
representada. Los responsables del stand
igualmente orientaron sobre el lanza-
miento del Centro de Operaciones, pa-
quetes de servicios y entrenamientos para
operadores con el simulador.

José Antonio Olmedo, gerente de la
sucursal de Automaq en Pedro Juan Ca-
ballero, sostuvo que la participacién de
la firma es una demostracién de cémo se
acompafa al cliente y se lo asiste perma-
nentemente. “Estamos cerca del productor
agropecuario y a la gente en general y apro-
vechamos esta participacion para compartir
lo que la empresa brinda, tanto en servicios,
en lo profesional, en lo mecdnico, como con
productos, aceites, repuestos, ademds de la
fuerte linea John Deere, en maquinarias y

que permite acceder a tecnologia avanzada
de procedencia norteamericana sea fabrica-
da en Brasil u otro pais”, comento.

La sucursal tiene un vasto territorio a
su cargo, pues abarca una parte del norte
de San Pedro, Concepcién, Amambay y
otra parte de Canindeyu. Por ello la pre-
ferencia hacia unidades en donde la acti-
vidad productiva es la de mayor dinamis-
mo. Actualmente la parte agropecuaria

Automaq con sugerencias John Deere en la Expo Amambay 2018

es la mds fuerte en la zona. Vemos que
la parte construccion viene con un peque-
7o crecimiento, pero la mayor fuerza estd
en la linea agricola y ganadera”, resalto.
Al momento de solicitar alguna unidad
para destacar indicé que todas las pro-
puestas “son de muy buena linea y estdn
adaptadas a las necesidades del productor.
Son muy buenas tecnologias todas y estdn
pensadas para el mercado”, concluyd.

I |: n medio de permanentes reunio-
nes con clientes y amigos, la par-

ticipacién de Ciabay y de Casale no
pasé desapercibida durante la muestra
que anualmente se desarrolla en la “7e-
rraza del pais”, Pedro Juan Caballero.
En ese sentido, Alba Benitez, represen-
tante comercial de Casale, indicé que

Casale y Ciabay, presentes en la “Terraza del pais”

vienen trabajando en forma conjunta
con Ciabay para brindar soluciones a
los productores y clientes. “Estamos
con un tractor New Holland, de 75 HP,
acoplado a un feeder, que es un imple-
mento para ganaderia, para la distribu-
cidn de balanceados. Es una propuesta
muy interesante para que los ganaderos
conozcan, se interioricen y adquieran’,
comentd. Anadié que también estu-
vieron con promociones para todas
las lineas de mixer (verticales u hori-
zontales), distribuidores, mezcladores.
“Contamos con todas las lineas disponi-
bles”, concluyd.

A su turno, Edgar Navarro, res-
ponsable comercial de Ciabay en la
regién de Amambay, indicéd que ac-
tualmente se trabaja de manera fuerte
en la zona. “Estamos con la linea Jacto,
también con tractores y la cosechadora
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New Holland, que es la mds vendida,
segiin Cadam (N. de la R. Cdmara de
Distribuidores de Automotores y Ma-
quinarias), e implementos Tatu, como
plantadoras y sembradoras. También
apoyamos todo lo que es Casale para la
ganaderia paraguaya”, explicé.

Dijo que Amambay, después del
Chaco y Concepcidn, es el departa-
mento con mds cabeza de ganado. “Por
eso apostamos fuertemente a la ganade-
ria para lo que es Casale. New Holland
originalmente fue para agricultura, pero
también apostamos fuerte actualmente en
la ganaderia donde hay un movimiento
comercial muy importante y que estd au-
mentando en gran porcentaje”, advirtié.
Finalmente recordé que en Amambay
la linea de cosechadora lidera de manera
absoluta, asi como las plantadoras Tatu.
“Estamos fuertemente en tractores, apos-
tando también en eso. Con la linea 17,
tractores de 200 HP para arriba’.
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DSM con orientaciones y momentos para compartir con clientes y amigos

a companfa DSM Nutritional Pro-

ducts Paraguay estuvo presente en
una edicién mds de la Expo Amambay
y con esta participacién cerré més de
dos décadas de apoyo a la muestra, in-
dicé Antenor Braga, supervisor técnico
comercial de la companfa para la zona
de Pedro Juan Caballero. “Con la marca
Tortuga, hoy de DSM, estamos en Para-
guay desde hace mds de 20 arios. La Expo
Amambay empezé a mediados de los arios
noventa y ahora completé su vigésima ter-
cera feria. La marca estd desde la primera
expo, en la misma casa, recibiendo a los
amigos, clientes, aliados, compartiendo
momentos. Este es un local para recibir a
la gente, en la feria, y aprovechar algunos
momentos para hacer negocios”, SOStuvo.

Manifesté que la muestra es clave
para las operaciones de la compafnia que
tiene en la capital departamental, Pe-
dro Juan Caballero, la “central de Tor-
tuga” para el pais. “La matriz estd aqui
Y como marca que auspicia y participa
no podemos dejar de venir. Estamos para
acompanar a los amigos. Tenemos nuestro
portafolio de productos de carne, de leche,
hablamos de tecnologia, para confina-
miento, damos un seguimiento en el cre-
cimiento de la produccidn porque la zona
de Amambay es muy fuerte la ganaderia
de carne. También se desarrollan muchos
confinamientos. Ante este escenario, veni-
mos actualizdndonos a las exigencias del
mercado y permanentemente ofrecemos
productos acorde a las necesidades del
productor. Asi, presentamos todo el por-
tafolio de tecnologia, por ejemplo con la
linea Fosbovi Confinamiento o de Clina
Rumistar”, refirid.

Integracion agricola - gana-
dera. Braga igualmente comenté que
en el drea de influencia de la muestra
existen clientes que se surten de la linea
de Confinamiento. “Son importantes
clientes, referentes de la zona, algunos an-
tiguos otros mds nuevos, pero es una region
muy fuerte en cria y en engorde, aunque
con mucha disponibilidad de granos, de
materia prima. Asi, la terraza del pais per-
mite desarrollar tanto la agricultura como
la ganaderia y esto fortalece al segmento de
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confinamiento”, reconocid. Justamente en
este punto, DSM Nutritional Products
Paraguay apoy¢ la muestra a solicitud de
la Asociacién Rural de Jévenes del Pa-
raguay (ARJD), regional Amambay con
una charla sobre integracién productiva,
en el local de la expoferia.

Los representantes de la organiza-
cién dieron la bienvenida a los partici-
pantes y en representacién de DSM hizo
lo propio Antenor Braga. El disertante
fue el reconocido profesional compatrio-
ta Ramdn Ayala, en calidad de consultor
y asesor externo de la empresa. “Presen-
tamos nuevas tecnologias, en especial con
relacion a ganaderia. Enfocamos la inten-
sificacion de esa ganaderia, comparar la
tradicional con la actividad intensiva de
agricultura. La gente quiere comparar y
aunque son dos actividades diferentes, se
puede comparar”, explicé.

Anadié que la charla mostré “la ven-
tana que existe en el clima tropical de no
tener forrajes entre abril y noviembre y en
ese periodo la agricultura es una opcidn.
El consorcio maiz + brachiaria, conoci-
do como Santa fe en Brasil, desarrollado
por Embrapa, es una opcidn, pero existen
varios métodos de integracion agricola —
ganadera”, reconocid. Partié de la ex-
periencia de la soja cosechada el 20 de
enero. “En su lugar podria entrar una
brachiaria soltera, ruziziensis, que vamos
a cortar con la boca del animal, pastorean-
do hasta fines de julio. La brachiaria con

-

el maiz, digase para granos o para ensila-
do, seria una brachiaria que quede como
Sfusible. Cuando esa brachiaria soltera, por
algiin motivo, no responde, entonces utili-
zaria ese fusible”, puntualizd.

Ejemplificé que para terminar 1.000
animales, se puede proyectar llegar a
desmamantes con 200 kg y saliendo con
450 kg. “Tendriamos 100 dias de recria
en la brachiaria soltera, usando un protei-
co energético, con una ganancia de 1.000
gramos por dia. De ahi salen con 300 kg
para un confinamiento. Entonces, con 200
ha de brachiaria solteras, 75 ha de maiz
para granos con brachiaria y 50 ha de
maiz para ensilado, hablamos de 325 ha
integradas para producir 1.000 animales.
Ese es el nivel de proyecto, de intensifica-
cidn. En prdcticamente seis meses, en unos
200 dias, se consiguen colocar 250 kg a
esos animales. Esa es la ganaderia de pre-
cision”, reafirmé.  CA
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se fortalece con

Responsabﬂldd 50011

cultura, ganaderia y preservacion del medio ambiente, también ha se- g el e
" e ’ ¥ y mente la empresa les brinda
guido en la vision de colaborar y trabajar para la cooperacion social. asistencia ocasional de acuer-
Esto inicio desde 1989, afio en que directivos de Agropeco visitaron la 4022 necesidades de los mismos
comumdad indigena Aché de Puerto Barra y resolvieron realizar 1a lizando diversas donaciong
] sapara que los mismos puedan contar — ccondmica a las escug

fue el caso de la esg
pervivencia.

La firma Agropeco S.A., ademas de su destacado trabajo en la agri- D esde entonces la firma no ces
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Marig Auxiliad,
trabajos de re

faccion en 2016,

Sama, otorgd una refaccién completa en
memoria de Don Serafino Ferruzzi en el
distrito de Tavai, departamento Caazapd.

Otra importante donacién realizada
por la empresa fue el un nuevo pabelldn,
en el Seminario Mayor San José de Ciu-
dad del Este. La obra estd evaluada en
unos 100 mil délares y cuenta con una ca-
pacidad para albergar a 130 seminaristas.

Asimismo, Agropeco viene reali-
zando donaciones importantes desde
el 2011 a través de la beca denominada
Livio Ferruzzi, quien en vida su pasién
fuera la agricultura, ciencia y la forma-
cién de los jévenes. Tras un estrecho lazo

profesional con la North Carolina State
University fue creada una beca Livio Fe-
rruzzi Memorial Agricultural Scholars-
hip Endowment, la cual es concedida a
los estudiantes del College of Agricul-
ture and Life Sciences de la universidad
norteamericana, donde estudiantes que
cursan diversas carreras como ciencias
agricolas, ciencias de los alimentos, del
suelo, horticola y gestién empresarial
agricola, acceden a un apoyo financiero
para gastos universitarios, viajes acadé-
micos, proyectos de investigacion y for-
macién importante para los estudios.
Agropeco también viene realizando

asistencia a varias otras instituciones en-
tre ellas: a cuatro comisarfas de la zona
de Irufa y colegios aledanos con dona-
ciones para limpieza, utiles escolares y
gastos varios, de acuerdo a las necesida-
des que se presenten.

En concepto de donaciones y aportes
solidarios, la empresa desde el 2011 has-
ta el 2018 entregé la suma de 307.971d6-
lares, de los cuales unos 11.582 fueron
entregados durante el presente ejercicio.

.//Agropeco S.A.

Don Livio Ferruzzi.
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en
maices de la mano de Dekalb

En el marco de la Campana Dekalero fueron presentados los nuevos hibri-
dos de maices Dekalb para la zafrina 2019. Con el slogan “El orgullo de ser
Dekalb” arranco la campana que convoco a unos 150 productores durante el
evento organizado por Dekalb y Dekalpar el pasado el 17 de octubre en las

l evento fue propicio para dar
a conocer las novedades con

instalaciones del Gran Nobile Hotel & Convention en Ciudad del Este.
las que cuenta el portafolio

E de Dekalb de cara a la zafri-

fia 2019. Se presentaron los beneficios
y el manejo adecuado de la tecnologia
VT TRIPLE PRO, que estuvo a cargo
el Ing. Agr. Porfirio Villalba, de Bayer
Paraguay, quien comenté sobre las ven-
tajas de los nuevos hibridos de mafiz,

el DKB 255 VT3 PRO y DKB 265

PRO3, al igual que otras propuestas ya
conocidas de la marca.

Por su parte Juan Cruz Valdez, lider
de Negocios de Bayer para Bolivia, Uru-
guay y Paraguay, coment6 que desde la
multinacional se encuentran contentos
porque el productor paraguayo cada vez
mds incorpora tecnologias a los mate-
riales sembrados. Actualmente Dekalb
cuenta con un portfolio que se nutre de
materiales provenientes de Brasil y Ar-
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gentina, otorgando a Paraguay el privile-
gio de contar con los mejores materiales
de los paises mencionados. Esto permite
la oferta dehibridos variados para diver-
sos ambientes productivos y momentos
de siembra, sobre todo el mejor portafo-
lio para pais, y la tecnologia de excelen-
cia cuyos resultados son prueba de ello.
En cuanto a los materiales destacados
estuvieron los hibridos DKB 255 VT3
PRO y DKB 265 PRO3, son materiales
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que llegan al mercado paraguayo con bue-
nos resultados de los paises ya menciona-
dos, sobre todo porque promete mucho
para la nueva zafrina que se avecina. “Nos
pone contentos, son materiales muy deman-

. %

Porfirio Villalba, de
Bayer Paraguay.

dados por los productores paraguayos y las
perspectivas para la proxima campana de
Jfinal de aro son buenas”, dijo.

Durante la jornada los productores ac-
cedieron a la disertacién del Econ. Manuel
Ferreira, quien hablé sobre las perspectivas
de precios de commodities y todo sobre
mercado a nivel econdmico. Las informa-
ciones técnicas estuvieron a cargo del Ing,
Bruno Carvalho de Bayer Brasil, quien
coment6 sobre futuras tecnologfas e inno-
vaciones. Por otro lado, el Ing. Agr. Hugo
Gonzélez disertd sobre manejo de la fer-
tilidad en maiz de alta performance. Con
esto se buscd lograr que los agricultores
cuenten con informaciones necesarias y
propicias que les ayude a tomar las mejores
decisiones para su trabajo en el campo.

Posterior a las charlas y el almuerzo
ofrecido se dio lugar a la premiacién a
los mejores rindes obtenidos en cada
regién, donde fueron unos 7 produc-
tores de Dekalb, quienes desafiaron los

limites de productividad. Asimismo, se
premiaron a tres mayores compradores
de la campana pasada, quienes se alza-
ron con la bandera de ser los primeros
Dekaleros de Paraguay. También fue 1>

Juan Cruz Valdez, lider de
Negocios de Bayer para
Bolivia, Uruguay y Paraguay.



EVENTOS

galardonado al ganador del concurso de
fotografia denominado #ALASPARA-
TUPRODUCTIVIDAD.

Dekalpar cumple 20 afios con
Dekalb. Para una de las empresas que
se encarga hace 20 afios de la distribu-
cién de la tecnologfa Dekalb fue excelente
compartir con los actores que hacen posi-
ble seguir el trabajo, sobre todo por lo que
los mismos son grandes companeros de
jornada, manifest6 Omar Larré, director
de la firma Dekalpar. “Todavia hay mucho
por mejorar pero aparecen cosas nuevas que
siempre van sumando y personas valiosos que
acompana el camino’, dijo.

Aseguré que seguirdn con el com-
promiso de contar con portafolio de alto
nivel, sobre todo seguir acompanando y
otorgar clementos necesarios para que
los agricultores obtengan el éxito siem-
pre. “El suceso de ustedes nos va ayudar
a cumplir con nuestros objetivos, agrade-
cemos a Monsanto - Bayer por confiar en
Dekalpar por este trabajo mancomunado
de clientes que acomparnamos en jorna-

das a diario, creemos que vamos a seguir
creciendo con ustedes, gracias por estos 20
arnos de trabajo juntos”, expresd.

Larré comenté que este afo estardn
sembrando 100.000 hectdreas de maiz,
lo cual es bueno y merece ser reconoci-
do. “Esto es gracias a los productores por la
confianza depositada en Dekalpar y rodo el
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Momentos de la entrega de premios. PY

QEKALS.

equipo técnico. Dejo el desafio para seguir
trabajando los proximos 20 asios juntos
para desarrollar este cultivo, que no solo sea
que aporte sustentabilidad a la soja, sino
mds bien que aporte rentabilidad como cul-
tivo de maiz, ese es el desafio”, sefials. CA
Representantes de

Dekalb y Dekalpar
durante la despedida. PY
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CONGRESO CEA 2018

Cria y mejoramiento genetico

Coment6 que Argentina estd volviendo

Con un récord de participacion se realizo con éxito el 26° Con-
greso CEA 2018, organizado por el Consorcio de Ganaderos para
la Experimentacion Agropecuaria (CEA). El tradicional evento
ofrecio como cada ano capacitacion y transferencia de tecnolo-
gia agropecuaria a productores, profesionales, técnicos y per-
sonal de establecimientos pecuarios. Esta vez puso el enfoque
sobre “Cria y Mejoramiento Genético”. Se llevo a cabo durante
los dias 5y 6 de noviembre, en el Sheraton Asuncion Hotel.

al ruedo en las exportaciones y Brasil estd
recuperando el mercado de volumen. La
situacion actual obliga, como marca pas,
a generar estrategias para vender mejor el
producto. “Para que el producto Premium
llegue a los mercados mds exigentes, existe la
extrema necesidad de la creacion de in ins-
tituto de promocion de la carne paraguaya
para que nos posicione en el mundo. Y per-
mita que nos sentemos en la misma mesa los

Marcos Pereira,

1 Congreso CEA reunié este
afio a un total de 520 parti-
cipantes para debatir sobre la
“Cria y Mejoramiento Genéti-
co”, la base fundamental de la ganaderfa.
El presidente de CEA, Marcos Pereira,
manifest que los ganaderos estdn obli-
gados a mejorar los indices productivos y
se ven en la imperiosa necesidad de que
las vacas entreguen un ternero por afio y
mejores pesos de destete. Indicé que para
lograr este objetivo es necesario apoyarse
en la tecnologfa. La alta tecnificacién de
la invernada hizo que se acorten los pe-
riodos de engorde, por lo que cada vez se
requiere de més terneros de reposicion.

Durante su discurso sefialé también
que la alimentacién es un derecho univer-
sal de todas las personas en el planeta. Los
productores desde el lugar que corresponde
luchan dia a dia para garantizar esos dere-
chos. Paraguay es un pais eminentemente
agricola y ganadero, y tiene el deber de ali-
mentar al mundo y cuidar el planeta. En
este sentido, destacé que es importante se-
guir creciendo de la manera en que lo hace,
con el respeto a las Leyes Forestales vigen-
tes y optimizando los recursos naturales.

Manifest6 que en Paraguay la ganade-
ria estd atravesando momentos cruciales,
porque ofrece al mundo una carne de cali-
dad Premium en un volumen importante.
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presidente de CEA.
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productores, representantes de las industrias
y el gobierno, para estirar el carro entre todos
hacia un mismo destino de posicionamiento
de nuestros productos en las gondolas mds
exigentes y competitivas”, dijo.

Destacé ademds la importancia de
que el sector se enfoque en las cosas que
mejor hace y dan éxitos como seguir tra-
bajando con la alianza publico-privada,
como el caso Fundasa. “Es importante no
ceder ante presiones externas, que obliguen
a realizar acciones por intereses particu-
lares, como el caso del cuelgue de jeringas
para la erradicacion de la fiebre aftosa.
Porque es una enfermedad que atin estd
presente en el continente y es de alto riesgo
e impacto en la economia del pais”, agrego.

Durante el transcurso del evento, los
anfitriones destacaron la presencia de los
ganadores de los “Premios CEA a la Inves-
tigacién”. El consorcio en su afin de pro-
mover investigaciones Utiles para el sector
ganadero, decidi6 otorgar un importante
premio en efectivo y canjes en cursos y
charlas a estudiantes de las carreras rela-
cionadas a la produccién pecuaria.

Marcos Pereira enfatizé que como gre-
mio precisan promover las investigaciones
para el mejoramiento productivo. Para el
éxito productivo se deben tener objetivos
claros y comunes entre todos, estar aten-
tos a las necesidades el mercado, olvidar
las improvisaciones y creer firmemente en
el producto que los productores estén lo-
grando juntos, la carne paraguaya.

El congreso finaliz$ con el sorteo de
varios premios entre los participantes y
una cena de confraternidad. Tuvo el aus-
picio y acompafamiento de numerosas
empresas del sector. Algunas de ellas pre-
sentaron stands, para ofrecer productos y
servicios durante los recesos al publico.

Programa. Durante los dos dfas de
capacitacidn, reconocidos disertantes de
Paraguay, Argentina, Brasil, Uruguay
y Estados Unidos abordaron 12 temas
relacionados a la Cria y Mejoramiento
Genético. En el primer difa, la doctora
Patricia Zimmer, especialista del INTA
de Argentina, desarrollé el tema “Sa-
nidad en rodeos de cria, merma y enfer-
medades reproductivas”. Gabriel Otero,
de Estancias y Cabafia Las Lilas S.A.
(Argentina), tuvo a su cargo “80 arios
de seleccion genética en rodeos y planteles

especialmente adaptados a la ganaderia
tropical y subtropical”.

“Evaluacion y desemperio de desma-
mantes machos enteros y castrados en Gatton
Panic en Chaco Central”, fue el tema que
expuso Marcos Boettner (Paraguay). Se-
guidamente Gustavo Ruiz y Adolfo Perei-
ra (Paraguay) presentaron “Fundamentos
y beneficios de acortar el periodo de primer
servicio de vaquillas. Experiencias en la Es-
tancia Palo Haya, Regidn Oriental”. Diego
Palucci, gerente de negocios corte-Rehagro
(Brasil) abordé el tema “Transformando la
cria en un sistema lucrativo”. Y el ingeniero
Dario Colombatto, docente la Facultad de
Agronomia de la UBA e investigador se
CONICET (Argentina), el “Tmpacto de la
nutricidn del rodeo de cria sobre la produc-
tividad futura’.

En el segundo dia, la ingeniera Garciela
Quintans, de INIA Treinta Tres (Uruguay)
tratd el tema “Cémo realizar una recria ef-
ciente en hembras”. El “Programa de Mejo-
ramiento Genético Embrapa-GENEPLUS”,
fue presentado por Lucas Silva (Basil). Por
su parte Fabrizio Castorino (Paraguay) de-

acompafaron el evento.

sarrollé el tema “Efectos de la aplicacion de
distintas biotecnologias sobre pasto pangola’.
“Estancia Amapola, experiencias en produc-
cion de rodeo de cria en la Region Oriental”,
estuvo a cargo de Ludovic Capdevielle y
Nicolds Angulo (Paraguay).

El “Sistema Boi 777, empezando por la
cria”, fue la propuesta de Fernando Nemi
Costa, de Costa Consultores (Brasil). Y fi-
nalmente el PhD Roberto Sainz (EE.UU)
cerrd la capacitacién con el tema “Genética
y manejo como herramientas para reducir los
impactos ambientales de la ganaderia”. CA

Espacio de preguntas y
respuestas durante el congreso.
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(Guaira con muestra creciente

La estancia “San Jorge”, en el distrito de Mbocayaty, fue nue-
vamente sede para realizar del 17 al 21 de octubre la Expo
Guaira. La muestra ofrecio una cara que evidencio el crecien-
te interés de expositores por participar en el evento. Desde la
organizacion se indico que hubo un aumento de expositores
hasta alcanzar unos 200, a los que se sumo la presencia ga-
nadera con mas de 150 ejemplares inscriptos. Se aprovecho
igualmente la fiesta para realizar otros eventos.

128 + ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO » NOVIEMBRE 2018

n Mbocayaty se vivié la fiesta
que, aunque ya en el pasado
pudo registrarse una “Expo
Guaird”, la que se viene de-
sarrollando desde el afio anterior pa-
rece que no tiene intenciones de cerrar
portones en el corto plazo. A escasos
kilémetros de la capital departamen-
tal, Villarrica, la iniciativa de la firma
rematadora CLS, con el apoyo de la
Unién Industrial Paraguaya (UIP), filiar
Guaird, reafirmé su intencién de ofrecer
una muestra de y para los guairefios en
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particular, aunque abierta para todo el
publico, sobre todo gracias al posiciona-
miento logrado en un afio.

Entre los factores que contribuyeron
a ello sin dudas estd la nueva ruta que
circunvala el centro de Mbocayaty. La
nueva carretera asfaltada permitié dar
mayor visibilidad a la muestra que al in-
terior igualmente ofrecié una renovada
ingenieria de stands, dentro del predio,
la antigua estancia San Jorge, de la firma
CLS, hoy transformado en campo ferial.
Otro aspecto positivo fue la reingenieria
en el disenio de la distribucién del espa-
cio. Mientras por un lado se observé el
drea destinada a stands al aire libre, para
aquellos expositores que preferfan estar
bajo techo hubo m4s opciones.

En ese sentido, se repitié la gran tien-
da bajo, identificada como Pabellén A,
en donde una diversidad de institucio-
nes, privadas y puablicas, empresas y em-
prendedores de diversos sectores se aglu-
tinaron bajo el mismo espacio. A esto se
sumo el novedoso pabellén de Colonia
Independencia, que este afio permitié a
otro grupo de expositores estar presentes
debajo de su techo. Estuvieron princi-
palmente emprendimientos de la zona
o bien vinculados a ella. Se observaron
stands de propuestas de yerba mate, de
embutidos, de vinos, relacionados al 4m-
bito forestal y cooperativas, asi como de
diversas propuestas para la produccién o
para otras actividades.

Dentro de la tienda también se habi-
lité un “Salén de los Pioneros”, en donde
se exhibieron antiguos implementos de
los primeros colonos radicados en esas
tierras. Otro sector habilitado este afio
fue el asignado a la Universidad Na-
cional de Villarrica del Espiritu Santo
(UNVES), que llevé la quinta edicién
de su Expo Agrarias, con interesantes
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proyectos y propuestas de trabajo, de
investigacion, de valor agregado, de
industrializacién y de opciones para
mejorar la productividad agricola, asi

como sugerencias para el dmbito pe-

cuario. El grueso de la oferta gastrond-
mica se centrd en el tinglado principal,
con opciones de comidas rdpidas, sala-

dasy postres algunos tipicos de la zona.
También se habilité un restaurant, I»

Ceramica Girala.
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en el casco principal de la estancia, para
quien prefiera otros platos.

En este sector se destinaron igual-
mente para realizar otros eventos tales
como la eleccién de Miss Expo Guaird
o la feria “Emplepar”, que en su quinta
edicién se aprovechd la muestra para
aglutinar al publico joven, preferente-
mente estudiantil, para conocer casos
exitosos incluso de los propios guai-
refios. Ademds, se compartieron otras
experiencias. Otra presentacién den-
tro de la muestra fue el anuncio del
Choppfest de Colonia Independencia,
fiesta que se realiza desde 1977 en el
Deportivo Alemdn. Este anuncio se
dio con presencia de autoridades loca-
les e invitados especiales.

Exitoso, pese al clima. Para el
presidente de la Comisién de Exposi-
ciones, César Luis Sosa, se logrd llegar
a buen puerto, tras superar dias de lluvia
y destacé la buena participacién del 4m-
bito pecuario, con mds de 150 exposito-
res, entre bovinos, equinos y ovinos. A4
pesar del clima, estamos presente haciendo
un poco de patria en el departamento. De-
mostrando cémo se desempenian las razas”,
dijo. Reconoci6 que en un afo hubo me-
joras y que toda experiencia forma parte

del aprendizaje para seguir mejorando.

Agradeci6 el apoyo recibido no solo para
el segmento ganadero, sino de los 200
stands entre industrias y servicios.

César Luis Sosa, presidente de
la Comision de Exposiciones.

Ty
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Segtin se supo, se manejé como expec-

tativa de negocios unos 500 mil dédlares o
un poco mds, duplicando a los 200 mil
ddlares estimados del ano pasado. Si a eso
se suma el hecho de un crecimiento mds
del 50% de expositores y el movimiento
en comercio de ganado, estuvieron dadas
las condiciones para eso. Solo en el primer
remate, se registraron mds de 2.000 millo-
nes de guaranies, lo que al tipo de cambio
ya orilla los 400 mil délares. En materia de
inversién, Sosa reconocié que se destina-
ron unos 200 mil délares en infraestructu-
ra, con metros de camino asfaltado dentro
de la estancia y ampliaciones en el sector
ganadero. La afluencia de publico igual-
mente fue buena, pues en los primeros dias
ya ingresaron mds de 2.000 pagantes, sin
contabilizar a los m4s de 800 alumnos que

accedieron sin costo alguno.
A su turno, el titular de la UIP, fi-
lial Guaird, Mario Estigarribia, indicé

Financiera Paraguayo-Japonesa.
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que tras el “experimento” del ano pasa-
do, la “semilla germind”, lo que llené de
satisfaccién a la organizacion. “Dentro
de unos afios mds, esto va a ser un destino
para todas las personas para participar de
la Expo. Si la gente de por si quiere venir
a la capital Villarrica por sus encantos,
con este tipo de atractivos aumentard la
afluencia. Es aqui donde se ve la recom-
pensa al esfuerzo de toda esta gente. Me
emociona ver a tanta gente involucrarse
y tener trabajo también. Vemos una par-
ticipacidn de todos los sectores de estratos
sociales, que vienen dentro de sus posibi-
lidades. Eso hace que tengamos ocupacion
dentro del departamento”, subrayd.

El desafio estd en cémo proyectar las
futuras ediciones dentro del predio, por-
que en la medida en que va atrayendo a
mds interesados en exponer, se comprimi-
rdn mds los espacios. En este sentido, dijo
que se deberd analizar mds cudl sector se
podria retocar. “Estamos aprendiendo mu-
chas cosas. Nos adecuamos al predio y ahora
debemos apuntar a crecer mds. Por ahi ca-
paz reducir parte del rodeo y convertirlo en

Mario Estigarribia, titular
P de la UIP, filiar Guaira.

o - L
Basculas San Andrés.

dreas para mds expositores. Asi como avanza
y con el contenido programdtico de la Expo,
vamos a necesitar mds espacio”, reconocio.
La expectativa de publico apuntd a unas
30 mil personas. Del sector maquinaria,
consideré que fue uno de los més bene-
ficiados en los negocios, tanto agricola
como en ganaderifa. Dijo que hubo intere-
santes negocios, porque no solo estuvieron
empresas locales, sino también represen-
tantes de grandes firmas de otros puntos
del pafs. La muestra fue inaugurada ofi-
cialmente el sdbado 20 y cerré sus puertas
el domingo 21 con varios atractivos mds.

Universitarios desarrollaron
su 5* Expo Agrarias

U na de las novedades en la segunda
edicién de la feria guairena fue la rea-
lizacién de la 5* Expo Agrarias, organiza-
da por la Facultad de Ciencias Agrarias de
la Universidad Nacional de Villarrica del
Espiritu Santo (UNVES). Esta muestra
apunta a ‘Tnnovar bajo el lema de producir
mds y mejor de forma sustentable en el depar-
tamento del Guaird”, segin el cartel ubi-
cado en el stand frente al acceso del drea

destinada a los trabajos exhibidos. “Pro-
duccion y productividad para la sequridad
alimentaria en armonia con el ambiente”,
fue el texto que acompand a esta iniciativa.

Se exhibieron interesantes trabajos,
por citar algunos del émbito ganadero ta-
les como forraje verde hidropénico, pro-
yecto esquilado de ovejas, elaboracién de
balanceados, leche de cabra pasteurizada,
harina de sangre, produccién de pollos de
doble propésito en incubadora artificial y
otros, como la produccién de lechones y
proceso de elaboracién de chorizo case-
ro o cria y engorde de bovinos. También
estuvieron stand de otras instituciones
como el de la Municipalidad de Coronel
Martinez. Asi como se brindaron pro-
puestas de otras carreras de la UNVES,
como la Facultad de Arquitectura e Inge-
nierfa, que organizé una charla; asi como
el festival gastronémico de la Escuela de
Gastronomia, Hoteleria y Turismo.

Del segmento agricola se compartie-
ron resultados en materia de pricticas de
cultivo de cafia de azicar, aceite esencial
de orégano y de menta, procesamiento,
industrializacién y fabricacién de cho-
colate, comercializacién de mandioca

y derivados, proceso de produccién I

Producpar.
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de yerba mate saborizada, acuaponia,
obtencién de calcio a partir de cdscara
de huevo como sustrato para cultivos,
mermeladas, cultivo de pimiento verde y
otros. De propuestas vinculadas al am-
biente y a la produccién sustentable se
exhibieron sistema de riego artificial au-
tomatizado con panel solar, biopldsticos,
mitigacién ambiental de los residuos de
la elaboracién de gaseosa a partir de citri-
cos y demds, como la elaboracién de fer-
tilizante natural sobre la base de humus
de lombriz seco e hidrolizado. En general
se aposté bastante por las opciones de la
agroindustria o para dar mds valor agre-
gado a la produccién primaria.

En ese sentido, también se puede des-
tacar el mejoramiento de la produccién
artesanal, al aprovechar el tomate para
obtener extracto para salsa destinada a

pizza o kétchup o “Zoobloch”, suplemen-
tos de alto tenor en proteinas, energia
y minerales. También estuvieron deri-
vados a partir de la zanahoria, del café,
del petit grain o de mamén. En mate-
ria de investigacion, se dieron a conocer
trabajos de cafia de aztcar de convenios
del Instituto Paraguayo de Tecnologia
Agraria (IPTA) con otras entidades pu-
blicas y privadas de produccién de man-
dioca para uso industrial u obtencién de
bioetanol a partir de cafia de aziicar o
incluso elaboracién de etanol tomando
como base la cdscara de banana.
Siguiendo con otras propuestas se
expuso sobre destilacién artesanal de
alcohol etilico y en gel a base de miel y
cafia, asf como una cerveza artesanal con
el diferencial de ser libre de gluten, apto
para el consumo de celiacos. Fue tratada
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con proteasas obtenidas en laboratorio
durante el proceso de maceracién, indi-
¢6 Lui Cerfoglio, alumno de la UNVES,
quien resalt6 que se trata de un producto
100% natural, con un tenor de alcohol
del 4,5%, cuyos ingredientes son agua,
cebada, lupulo y levadura. Las autorida-
des académicas realizaron permanentes
recorridos para observar los trabajos
exhibidos y felicitando a los estudiantes
por su creatividad y esfuerzo, al tiempo
de alentar a que sigan formédndose, ca-
pacitdndose y puedan crecer tanto en
lo personal como profesionalmente. Se
observé igualmente que varios proyec-
tos tuvieron algin tipo de “sponsor” del
sector privado, mientras que otros reci-
bieron la visita de potenciales inversio-
nistas, interesados en desarrollar mds
empresarialmente las propuestas.
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De La Sobera con la fidelidad de siempre

L a firma De La Sobera estuvo por se-
gunda vez en la muestra guairefia y
ratificé su compromiso de acompanar al
productor en las diferentes necesidades y
situaciones que se presenten, sobre todo
en cuanto a la linea Massey Ferguson se
trate, indicé Renato Ramos, ejecutivo
de venta de la compania. “Estamos apo-
yando al ganadero y por eso estamos por
segunda vez en la Expo Guaird. Siempre
estuvimos pegados al productor, asistién-
dolo para que cumpla sus suefios. Tenemos
a disponibilidad toda la linea agricola y
ganadera de Massey Ferguson. Una linea
que crece dia a dia y es mds que fiel a la
hora de acompanar y apoyar al produc-
tor, tanto en el rubro agricola como en el
ganadero”, refirié. Afadié que si bien
en la zona existe una alta demanda del
dmbito pecuario, también se registra un
dinamismo agricola, en donde De La
Sobera apunta a proporcionar soluciones
para cultivos tradicionales del departa-
mento, como la cana de azicar, al que se
sumaron en estos afios los granos. “"Los
clientes nos dan la confianza para imple-
mentar en zona agricola e incluso donde

antes era agricola. Por eso destinamos
muchos tractores para limpiezas o para
pasturas. También para confinamiento y
siembra de otros cultives. Contamos con
toda la gama que necesita el productor”,
reiterd. Para esta ocasién fueron expues-
tas unidades tales como el 290, tractor
exhibido en el ruedo durante la jura de
calificaciones de los animales de bozal.
En el stand igualmente estuvieron entre
otros, el 4292, con o sin cabina, tanto
agricola como para ganaderfa, mediana
potencia de 80 HP, el 4275, bastante
fiel y con trayectoria, pero con algunas
modificaciones como la pala, explicé
Ramos. Ademds estuvo un minicarga-

dor, el Avant 745, “La conocemos como
mdquina multiuso y tiene una cantidad de
implementos y configuraciones que se pue-
den usar para la construccion o el sector
agricola. Hay gente que lo emplea en con-
finamientos, para limpiezas, mixer, etc.”,
agregd. En el stand igualmente estuvie-
ron José Villaverde y Diego Martinez,
se resaltaron las promociones, también
para vehiculos de la linea GAC, repre-
sentado igualmente por el grupo De La
Sobera, que este afio cumplié 80 anos
en el mercado. “Estamos con los festejos y
la gente sabe que acompariamos a clientes
antiguos como a nuevos, quienes nos dan
su confianza y lo agradecemos”, concluyd.

H. Petersen con soluciones para el agro y la mineria,

a firma H. Petersen fue otra de
las empresas que apostaron por la
Expo Guaird 2018. Marcelo Lépez Lla-
nes, asesor comercial del 4rea Maquina-

rias de la compafifa, estuvo en el stand
acompafiado por Jhony Nufez y Julio
Blanco para brindar las orientaciones
al publico en general y a interesados
y clientes en particular. En la ocasién
fueron expuestas unidades de las lineas
Case IH y Caterpillar, que estdn con
demandas por las actividades actual-
mente difundidas en la zona, como ser
la produccién agropecuaria y la mine-
ria. Esta es la primera presencia de la
firma en la muestra con maquinarias y
equipos en exhibicién. El afo pasado
acompafiaron sin las mdquinas, pero
ante el gran movimiento, con muchas
consultas, se optéd por desembarcar
con un stand con las unidades expues-
tas, dijo el entrevistado. Del segmento
agricola, menciond la excelente acepta-
cién que tiene Case IH, que entre otras
unidades estuvo con el modelo Farmall

80 y el tractor JX 75T. “Tenemos varias
opciones para el drea agricola, con estos
tractores, con los implementos para el
sector, ademds de ofrecer promociones y
financiaciones interesantes”, comento.
En tanto, se pudieron observar igual-
mente maquinarias pesadas como la
416F2, de lalinea “Car”. Este segmento
estd con mucha demanda por la activi-
dad minera, recordé. Cabe mencionar
el dinamismo en la zona de influencia
de Paso Yobdi. En la muestra fueron
expuestas unidades retroexcavadoras y
con palas, entre estas la excavadora 320
para la mineria, indicé el asesor comer-
cial, quien indicé que esta temporada
fue bastante positiva. “Tuvimos varias
ventas cerradas de mdquinas, imple-
mentos para excavadoras como martillo
hidrdulico. En esto hubo buena venta en
estos iltimos arios”, finalizé. CA
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MAZEN + CYPRESS ‘
EL EQUIPO QUE TE SALVA DETAIROYA
Y OTRAS ENFERMEDADES DEIA SOJA
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