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Agricultura en buenas manos

RETAMOZO HNOS

Super Carretera - km 2,5 Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 - 222 799

Cel.: 0971 401 750

Av. Mcal. Lopez y Super Carretera Itaipu

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com

Telefax: 063122267 - 23502 - 23503
retamozo@retamozo.com.py

/Y UNLIETSA

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 - 220 997
unijet@unijet.com.py



Familia Reginato

Naranjal - Alto Parana
Paraguay
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#SomosJacto

Productores, distribuidores, cooperativistas, técnicos,
operadores, trabajadores, ingenieros, analistas, directores,
accionistas. Somos muchos; de diversos lugares, origenes,
costumbres vy culturas. Cada uno de nosotros tiene sus
suefios y objetivos, pero juntos, cada uno a su manera,
trabajamos para cultivar el sustento de la humanidad

por medio de la agricultura.

Hace 70 anos Jacto conecta esa gran cadena fabricando
maqguinas agricolas innovadoras, robustas y seguras que,
dia tras dia, conguistan su espacio en los campos de

nuestro planeta y en el corazéon de nuestros clientes.

CADA UNO A SU MANERA
VIVIMOS EL MISMO SUENO.
iISOMOS JACTO!

TIERRA AMADA,

@ JaC o p CORAZON AGRADECIDO,

anos INSPIRA LO NUEVO
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CONSULTE

Indicado en Bovinos para el tratamiento, control y profilaxis de Estados carenciales en general, reconstituyente, factor de NUESTRAS
infestacioens por nematodos gastrointestinales y puimonares, crecimiento y de engorde. Preventivo en los pastoreos de
asf como también para los ectoparasitos por piojos, samnas, gramilla fina, especial para destetes, vacas de tambo y ROMOCIONE
vermes y garrapatas de los bovinos. hacienda en general.

Importado y distribuido por:

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero

Asuncién e Paraguay
R"I‘lal\ / (DZE Tel.: (595 21) 621 772 ¢ 621 773
e-mail: naty@ruralvet.com.py
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NOTA DE TAPA
Innovar 2018, repleta de tecnologias

La segunda edicion de Innovar Feria Agropecua-
ria fue un éxito y brindd las respuestas a los de-
safios actuales del agronegocio. La muestra, que
se desarrollé del 21 al 24 de marzo en Cetapar,
Colonia Yguazu, Alto Parana, presentd, en dina-
micas y estaticas, las tecnologias y manejos que
requieren los nuevos tiempos. Unos 110 exposito-
res y 14.000 visitantes se dieron cita en el evento.

NOTA TECNICA
2 Control quimico de la roya
de la hoja del trigo

Laroya de la hoja del trigo es una enfermedad fo-
liar que puede manifestarse en diferentes etapas.
La eficacia de control de un fungicida depende de
varios factores como el tipo de fungicida y dosis,
el momento de aplicacion, la presion del inoculo,
la forma de aplicacién, las condiciones ambien-
tales, entre otros. El Ing. Agr. MSc. Guillermo An-
drés Enciso-Maldonado escribe sobre el tema.

EVENTOS
4 Sistiva, una nueva propuesta de BASF
para el manejo de enfermedades

BASF realizé el lanzamiento de Sistiva para el mer-
cado paraguayo. El nuevo producto es un fungicida
curasemillas para el tratamiento de semillas de trigo.
Ofrece una proteccion prolongada contra las enfer-
medades hasta 45 y 60 dias, lo que permite pres-
cindir de la primera aplicacion de fungicidas foliares.
La presentacion fue el 19 de marzo en el Hotel Pa-
pillon, en Bella Vista, ltapuay el 20 en Campo 9.

JORNADA DE CAMPO

13 Primer paso hacia la
diversificacion varietal

El pasado 6 de abril, en la parcela experimental
de la firma Arrozal S.A., en Coronel Bogado, se
realizé un dia de campo en el marco del convenio
Paraguay-FLAR. Durante la jornada se realizo visi-
ta alas parcelas demostrativas, se presentaron las
gestiones con el FLAR y el Senave, se ofrecié un
espacio para el debate técnico entre los presentes,
y culmind con la firma del mencionado convenio.

Editorial

Pensar en la Republica

C ada vez que hay elecciones generales en paises como el nuestro
con un gobierno presidencialista, la mayoria de los flashes, micré-
fonos, cdmaras y otros medios dirigen la atencién en quién tuvo mds
votos para ser el nuevo Ejecutivo que administrard el Gobierno por los
proximos cinco afnos.

Sin embargo, el Estado no es solo el Ejecutivo. Este es apenas un
poder, dentro de una esperada distribucién equitativa del mandato
soberano del pueblo en sus autoridades. También es bueno contar con
un Congreso acorde a las exigencias actuales que contribuyan a forta-
lecer las instituciones nacionales.

De ah{ que si bien nuestra forma de gobierno es presidencialista,
también tiene un alto componente parlamentario, por lo que la con-
fluencia de fuerzas debe ser de aquella que permita ejercer un sano
debate politico y que se piense en la Republica antes que en intereses
particulares. Y esto debe salirse de la retérica y del ideario como socie-
dad, tarea dificil por cierto.

Por ello, quienes ostenten la representacién del mandato deben
atesorar los aspectos positivos alcanzados y contribuir para seguir por
el crecimiento y el desarrollo nacional. Poner trabas al proceso por
poner no hard sino entorpecer que la rueda avance, pero tampoco se
debe expedir un cheque en blanco que no pueda ser demandado.

Si se seguird endeudando al pais que la plata que ingrese sea para
movilizar la economia y no para pagar gastos rigidos. Si hay buenos in-
gresos tributarios, que sean destinados a factores multiplicadores y que
respondan a las necesidades del pueblo. Y, si aparecen factores que eleven
los indicadores macroeconémicos, pensar también en una forma que per-
mita que el derrame del beneficio a otros niveles mas bajos de la sociedad.

Paraguay vuelve a ofrecer buenas expectativas de crecimiento. Para
el Banco Central y para organismos internacionales, ya se apunta a un
4% para el 2018, ubicando al pais por arriba de la media regional y
entre los lideres en Sudamérica. Serfa bueno que se aprovechen estas
oportunidades para avanzar y no para destinarlos en gastos superfluos
o de corto plazo. Seria bueno tener esa capacidad de dejar algo mds
para el futuro, de invertir, serfa bueno pensar en la Republica y su
futuro préspero, antes que en victorias lacénicas que terminen siendo
pirricas e infructuosas para lo realmente importante como nacién.
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Siembre con calidad, Visite el stand

John Deere - Kurosu

ahorrando recursos

En la Expo Santa
Rita del 5 al 13 de
mayo del 2018

John Deere le ofrece la mejor tecnologia @ JOHN DEERE
para garantizar su plantio.

Para atender los mas altos niveles de exigencia, John Deere ofrece las
plantadoras de la serie 2100. Increiblemente versatil, esta serie cuenta con
tecnologia de punta para aumentar la calidad de su plantio.

Plantadoras 2100, una herramienta indispensable para su plantio

Acérquese a cualquiera de las sucursales de Kurosu & Cia. y obtenga el
servicio posventa especializado para todas sus campanas.

KUROSU & CIA.

Casa Matriz ENCARNACION: Tel (071) 214 600 - 214 700 - Fax (071) 204 190 Suc. MARIA AUXILIADORA : Tel y Fax (0764) 20321

Suc. MARIANO R. ALONSO : Tel y Fax (021) 755511 - 752243 JOHN DEERE EXPRESS : San Juan Bautista Tel. (0217) 213538
Suc. CIUDAD DEL ESTE : Tel y Fax (061) 572494 - 570922 - 572034 : San Alberto Tel. (0677) 20292

Suc. KATUETE : Tel y Fax (0471) 234130 - 234131 : Loma Plata Tel. (0492) 252365

Suc. SANTA RITA : Tel y Fax (0673) 220584 - 220733

www.kurosu.com.py




MOHAN KOHLI
CIENTIFICO E INVESTIGADOR

Dr. Mohan Kohli, cientifico e investigador del Programa Nacional de Trigo,
sostiene que el trigo presenta un escenario complicado y peligra una nueva
caida del area sembrada en la campana que se inicia. El precio local actual
esta bien, pero en el mundo hay mucho stock. Destaco que la investigacion bus-
ca variedades de ciclos cortos, altos rendimientos y resistentes al fusarium.

8-

_ ¢Cual es la situacion
del trigo en puertas de una nue-
va campana?

_ El trigo presenta una coyun-
tura complicada, hay cierto desdnimo
entre los productores por la baja de
precio a nivel internacional y a nivel
nacional. Esto afecté sus mdrgenes
de ganancias durante los tltimos tres
afios. A esto se agrega otras alterna-
tivas de cultivo que tienen, como el
maiz zafrina y la soja zafrifia. Ademids,
el hébito de las culturas de verano estd
cambiando, lo cual estd causando que
el cultivo de trigo vaya cediendo cierta
superficie.

Después de un recorrido que hicimos
recientemente, vemos que el productor
considera al cultivo de trigo de mucho
riesgo, por factores climdticos. No obs-
tante, la situacién se puede dividir en
dos partes. Por un lado, estd el productor
triguero, que planifica su cultivo y quien
considera al trigo como parte de su es-
quema de rotacion. Este tipo de produc-
tor normalmente logra rendimientos por
arriba de los 3.000 kilogramos por hec-
tdrea y siempre gana plata con este rubro.

POR
NOELIA RIQUELME

Por otro lado, hay otro tipo pro-
ductores, quienes se subieron en el
carro, durante el auge de precios,
que empezé alld por el 2007 y 2008
y se extendid hasta el 2014. Este tipo
de productor no tiene planificado su
campo, toma la decisién de sembrar
trigo en funcidn al cultivo de la soja y
principalmente de la soja zafrina. Ellos
ven al trigo para cubrir el espacio que
deja esta soja sin previa planificacién,
optan por la variedad que encuentra
en el momento y no todas las varie-
dades pueden ser sembradas en todas
las épocas.

_ é¢Cuanto debe cose-
char el productor para no perder?
_ Hoy para que el productor lo-
gre un punto de equilibrio en su costo
de produccién debe cosechar de entre
2.300 y 2.500 kilogramos por hectdrea.
Hay gente que siempre saco ventaja del

cultivo de trigo.

¢ ABRIL2018

_ ¢Es necesario que los
productores le den mayor im-
portancia a este cultivo?

_ El trigo no tiene que ser trata-
do como un cultivo de cobertura como
es la avena. Pero ante la nueva realidad
en el manejo de los cultivos, el produc-
tor siembra soja en setiembre, y por la
premura de liberar su suelo para esa épo-
ca opta por la avena, en vez del trigo. No
tiene en cuenta que la avena le cuesta
100 délares por hectdrea y solo es cober-
tura, pero para él ofrece la facilidad de
que puede rolar en cualquier momento
cuando quiere sembrar, y con el trigo
tiene que esperar cumplir su ciclo.

La mayoria de los agricultores estd
esperando cosechar la soja zafrina para
sembrar trigo. Estimamos que un 60%
de productores estdn en este grupo y
apenas el 40% cultivan el trigo como
parte de su rotacién.

¢Como esta el precio?
El precio local estd bien en

comparacién al afio pasado. Hoy estd
a 250 dolares la tonelada para el pro-
ductor, pero es el precio cuando no hay

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



trigo. Actualmente hay poco
trigo nacional para ser vendi-
do localmente. Creemos que,
con un compromiso de los
molineros, el pafs puede pro-
ducir trigo suficiente para las
industrias que normalmente
estdn operando en un 50%
de su capacidad.

Hoy si hay una conciencia
en algunos molineros de que
depender del trigo importa-
do no es negocio, pero tienen
que empezar a apoyar al pro-
ductor y al Programa Nacio-
nal de produccién.

Campo. ¢Cuantas
hectareas de trigo esti-
man se va a sembrar en
esta campana?

Konhli.
reduccién del drea sembra-
da alrededor de 20% por la
superficie del maiz zafrifia
que ocupo bastante 4rea
de trigo. El afio pasado la

Estimamos una

superficie cultivada fue de

430.000 hectdreas, y si se cumplen
estas previsiones estaria con alrededor
de 350.000 hectdreas. Espero que esté
equivocado, porque también es posible
que el productor que coseche soja za-
frifa diga yo voy a sembrar trigo y lo
haga, porque actualmente corre la im-
presién de que este afo, a la cosecha,
el precio va a estar por arriba de 200
délares. Con un precio de 180 a 200
délares a cosecha el productor estd dis-
puesto a sembrar. En este caso, vamos
a tener la misma superficie o ain mds
que el afio pasado.

Hay elementos para tener impre-
siones contradictorias, porque, por un
lado, los semilleros dicen que todas las
semillas de trigo fueron vendidas. Se
han vendido mds semillas que el afio
pasado. Sin embargo cuando hablamos
con el productor nos dice “voy a pensar
cuando coseche mi soja zafrinia”, dijo.

_ Campo. ¢€Coémo esta la actitud
de los molineros?

_ Kohli. Los molineros de Campo 9
tienen una cantidad de trigo garanti-
zada ya que ellos también siembran.

Mohan Kohli, cientifico e
investigador del Programa
Nacional de Trigo.

Hay molinos que tienen practicamente
el 40% de su demanda asegurada por
su propia produccidn, o de sus socios.
Posiblemente sea una razén de no in-
centivar el trigo nacional.

_Campo. ¢Cual es del desafio de
la investigacion?

Kohli. Nosotros en investigacién
identificamos que tenemos que man-
tener el rendimiento alto, pero tratar
de acortar el ciclo del trigo, para que el
productor sea capaz de sembrar la soja
temprana y el trigo posteriormente. Es-
tamos trabajando en eso, ya tenemos al
Itaptia 80, que en este momento tiene
mucha demanda por ser de ciclo corto.
Entendemos que ya no hay m4s semilla
de Itaptia 80 disponible para este afo.
Este material tiene el ciclo menor de
120 dias, varfa de entre 114 y 115 dfas,
y es lo que el productor necesita.

Actualmente la investigacion tiene
tres ejes. Primero lograr materiales de
altos rendimientos de ciclo corto, dos
incorporar la resistencia a fusarium en
los futuros materiales y la tercera lograr
combinar con la buena calidad. Este

afo si todo marcha bien,
vamos a tratar de iniciar un
plan de cruzamiento especi-
fico para eso.

_Campo. ¢Como viene
las nuevas exigencias de
Brasil, con relacion a los
Limites Maximos de Pla-
guicidas (LMR)?
_ Kohli. Las nuevas exigen-
cias de LMR en Brasil es un
tema serio y no es menor para
un pais exportador como el
nuestro. Ademds, esas exigen-
cias no se limitan al trigo, van
para mafz, soja y otros rubros.
Este tipo de temas apa-
recen mds ante la falta de un
plan de siembra a largo plazo.
Los productores que quieren
hacer las siembras anticipa-
das, sienten la presién del
tiempo y utilizan desecan-
te(herbicidas) previo a la co-
secha, sin tener en cuenta que
estd vedado. Lo que decimos
al productor es que ajuste su
manejo para que no haya la necesidad de
aplicar desecante a su cultivo.

_Campo. ¢Como esta el merca-
do internacional de trigo?

_ Kohli. En este momento en el merca-
do internacional hay mucho stock,pero
la cosecha actual de los paises como los
EEUU estd comprometida por la sequia.
Es este fenémeno que estd ayudando al
precio de cierta manera. Sin embargo, de-
pendiendo de la cosecha los grandes ex-
portadores, especialmente Rusia y Ucra-
nia, es muy posible que los precios suban
un poco mds o queden a nivel actual.

_ Campo. ¢Qué recomendacion
daria a los productores?

_ Kohli. Yo recomendarfa a los produc-
tores que siembren trigo como un culti-
vo. Este cereal tiene que formar parte de
su sistema de rotacion, no puede ser tra-
tado como cobertura, porque los agricul-
tores que estdn sembrando al trigo como
cultivo, también hacen mejor manejo,
encaran mejor la siembra directa, hacen
mejor fertilizacién y cosechan mejor. No
hay mucho secreto. CA
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ACTUALIDAD

Leve aumento en envios

as exportaciones recuperaron dina-
mismo al cierre del primer trimes-

tre del afio con un incremento de 6%
con relacién al mismo periodo del afio

pasado, conforme las estadisticas de la

Cdmara Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco), reporté un informa-
tivo institucional.

Sonia Tomassone, asesora de co-
mercio exterior de Capeco, informé
que durante los primeros tres meses del
2018 se enviaron 2,74 millones de tone-
ladas de soja, frente a los 2,58 millones
de toneladas enviados de enero a marzo
de 2017. En relacién con los destinos de
la soja paraguaya, Argentina desplazé
momentdneamente al habitual mejor
mercado de la oleaginosa nacional, la
Unién Europea.

Al cierre del primer trimestre del
afo, Paraguay exporté el 51% de la soja
a Argentina. Mds atrds quedaron Rusia
(8%), Brasil (5%), Turquia (4%), Unién
Europea (3%), Egipto (2%), Tunez
(2%), Perti (1%) y otros mercados que
ocupan el 24% de participacién. Por
el momento la Unién Europea se po-
siciona en quinto lugar, aunque se debe

remarcar que atin quedan 2,8 millones
de toneladas que serdn exportados al
mundo en los siguientes meses y un vo-
lumen similar que serfa enviado como
aceite y pellets.

Indicé que la mayor demanda de
Argentina obedece a que el vecino pais
sufre una severa sequia que redujo no-
tablemente su produccién, por ende,
comienza a demandar en mayor medi-
da no solo soja paraguaya, sino de otras
regiones del mundo, incluso desde Es-
tados Unidos. Del total exportado a Ar-
gentina, las empresas que cuentan con
aceiteras en Paraguay fueron responsa-
bles del 52% de los envios del grano a
ese destino.

El ranking de exportadores a Argen-
tina que también procesan soja a nivel
local es encabezado por Cargill con 22
% de participacién y LDC con 13%.
Mds atrds aparecen Bunge (4%), Copa-
gra (4%), Merco (0,03%) y otros expor-
tadores (47,9%). CA

Exportaciones al 31/03/18 (Ton)

Producto

% Variacion

Soja (zafra 2018) 2.584.309

2.746.597 6,28

Fuente: Capeco. Elaborado en base al sistema Sofia y declaraciones de los exportadores.

imona Cavazzutti, ex representante

de la Confederacién Paraguaya de
Cooperativas (Conpacoop), fue elegida
como nueva presidenta del Instituto de
Biotecnologifa Agricola (Inbfo), en asam-
blea celebrada el 18 de abril, en su sede
en Asuncidn, segin difundié la Unién
de Gremios de la Produccién (UGP). La
titular indicé que uno de sus principales
objetivos es el fortalecimiento del tra-
bajo de investigacién y promover tareas
que ayuden al desarrollo de variedades
nacionales de soja y trigo.

A su vez alegd que la institucidn
viene trabajando en esa linea median-
te alianzas estratégicas con el sector
publico y privado, por lo que le resta
seguir acompafiando ese trabajo para
desarrollar tareas ligadas a la inves-
tigacién que puedan beneficiar a la
institucién, pero, principalmente, a

10 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e« ABRIL 2018

los productores. También enfatizé
que los trabajos de mejoramiento ge-
nético de las variedades Sojapar y los

QAT T A v

Simona Cavazzutti, nueva
presidenta del Inbio.

Fortalecer investigacion y promover variedades nacionales

materiales de trigo deben seguir con-
soliddndose, porque los agricultores
estdn esperanzados en el campo de
obtener ventajas con materiales loca-
les, desarrollados en ambientes pro-
ductivos de nuestro pafs.

Agregé que muchos productores
estdn trabajando en la actualidad sin
tener herramientas para apuntar a me-
jores rindes y, en consecuencia, a ma-
yores ingresos; por lo tanto, se com-
prometié a trabajar firmemente para
generar a través de la organizacidn las
soluciones ideales para los agriculto-
res. “Tenemos un plantel humano califi-
cado que nos ayudard a llegar a nuestros
objetivos. Creemos que podremos ofrecer
a los productores y a los gremios de la
produccidn, lo que estin necesitando,
como respuestas a los problemas en en-

fermedades”, expres6. CA
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PROVITTA

Toda la experiencia y conocimiento de Tecnomyl ahora en la linea de fertilizantes y bio-estimulantes.
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ACTUALIDAD

I a campana de soja, el volumen

grande cosechado ya termind y las

estimaciones apuntan a un volumen

Tras la soja, campana maicera y expectativa triguera

entre 9,2 millones y 9,4 millones de
toneladas, segiin informé el presidente
de la Cdmara Paraguaya de Exporta-
dores y Comercializadores de Cereales
y Oleaginosas (Capeco), José Berea.
Actualmente se inicié el proceso de
recepcién de soja de segunda zafra o
“zafrinia”, cuyo pico se consolida en el
mes de mayo. A esto se debe sumar el
desarrollo del maiz, sobre todo el maiz
“zafrina’,
algo de lluvia, segiin admitié, aunque

que estarfa necesitando

tranquilizé diciendo que los cultivos
todavia estdn en buenas condiciones.
El maiz podria ganar nuevamente otro
impulso con una mayor demanda local
para su industrializacién en etanol y
los derivados sélidos.

Con respecto al trigo, Berea infor-
moé que existe expectativa con lo que se
va a sembrar. Inicialmente las previsio-
nes apuntaban a ser mucho menor que
el afo pasado vy, si bien dificilmente se
pueda alcanzar la cobertura de la tem-
porada anterior, hay mejores perspecti-
vas que las primeras estimaciones. “No
creo que vayamos a alcanzar lo del asio
pasado. Es un ano de transicidn, si los
precios mejoran, eso va a incentivar mds

José Berea,

presidente

de Capeco.
Peco- @

al productor para plantar el anio proxi-
mo”, afiadid.

Expuso que entre los factores que
ayudan a mejorar las perspectivas estd
una buena recuperacion, lo que permi-
ti6 que toda la semilla disponible, fuera
aprovechada por los productores. “Creo
que van a tener una buena campana, en
cuanto a precios. Me parece que les va a ce-
rrar la ecuacidn si tienen un rendimiento
aceptable por hectdrea”, concluyé. CA

Numeros positivos para

| cierre del primer trimestre

del afio la molienda alcanzé las
879.048 toneladas de oleaginosas,
un 10,6% mds que en el mismo pe-
riodo del 2017, informé la Cdmara
Paraguaya de Procesadores de Olea-
ginosas y Cereales (Cappro). La in-
dustrializacién de soja en particular,
que cerré marzo con un acumulado
de 872.321 toneladas, superd los re-
gistros tanto del 2016 como del 2015,
considerando los tres primeros meses
del ano, se resaltd.

Para el gremio, la molienda cierra
primer trimestre con nimeros positivos
a pesar de problemas logisticos y factores
de riesgo. Conforme su evaluacién, con
aumentos en la molienda, la exportacién
de productos industrializados y una me-

industrializacion en el primer trimestre

jora en los indices de utilizacién de la

capacidad instalada, el procesamiento
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de oleaginosas cierra de manera positiva
el primer trimestre del afio 2018. “Eszos
nikmeros van reafirmando las expectativas
positivas del afio para esta materia prima,
que sigue siendo la mds importante en el
pais. Impulsado por la canola, el procesa-
miento de otros granos se ha recuperado en
comparacion a los resultados del ano 2017.
Sin embargo, el volumen industrializado
todavia se encuentra muy por debajo de lo
que se obtenia en periodos anteriores”, se
resalté en otro pérrafo.

Finalmente, se destacé que la obten-
cién de subproductos de la soja crecié
un 10,2% en comparacion al acumula-
do a marzo de 2017, “un nivel similar a
lo registrado en la molienda; hecho que
indica una estabilizacion del rendimien-

to industrial”. CA
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*El ptinto fuerte de Protera es |a
eficiencia del producto y su
residual. Dos dias después de la
aplicacion encontramos muchas
ninfas y chinches adultos muertos.
Alcanzamos hasta 15 dias de
residual "

Marcio
Schweig

*Tuvimos 20 dias de residual sin
problemas con los chinches
Protera se mostré muy confiable
LUsamos en toda la propiedad. Es
un producto nota 10"

Fernando
Schrotke

* Fue la primera vez que utilice el
Praotera v no esperaba tanto
resullado. Despues de 30 minutos
de aplicacion ya comenzo a
controlar. Protera limpia
efectivamente los chinches y
presentd hasta 15 dias de residual”




“En nuestra aplicacian fue utilizada
Protera sin ninguna mezcla con
otro producto. De esta forma
podemos abservar mejor la
funcionalidad del producto”

CEE
de Biaggi

“ El punto fuerte del Protera es su
alto control posterior a la
aplicacion y el mayoar residual que
deja. Tuvimos una parcela con
hasta 22 dias de residual. Yo
recomiendo Protera”

Walter
Storrer

*'Hasta despues de 15 dias de la
aplicacion encontrabamos chinches
muertos. Protera fue aplicado sin
mezclario con otro producto, asi
tenemos mejor control va que el
producto no afecla a los enemigos
naturales®
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Estimaciones oficiales confirman
caidas en los rindes de soja y maiz

| dato surge de las estimaciones

agricolas que mostrd el Ministerio
de Agroindustria. Para maiz, la caida se-
ria de 18% y en soja del 29%.

En la sede del Ministerio de
Agroindustria de la Nacidn, el titular
de la cartera, Luis Miguel Etchevehe-
re, anuncio, este jueves, las estimacio-
nes agricolas de la cosecha de soja y
maiz, tras el fuerte impacto de la sequia
en varias regiones del pafs.

Maiz. El estudio proyecta una pro-
duccién de 42 millones de toneladas de
maiz, con una caida del 18% (9,5 millo-
nes de toneladas). Serfan 6,7 millones de
hectdreas cosechables entre las 8,8 mi-
llones sembradas.

Soja. En el caso de la soja, la esti-
macién productiva es de 37,6 millo-
nes de toneladas, y la merma serfa del
29% (15,4 millones de toneladas); con
15,8 millones de hectireas cosechables

frente a las 16,66 millones de hectireas
sembradas. Segin los datos oficiales, el
avance que registra la cosecha actual
respecto a la pasada es mayor y esto
estd vinculado a las excesivas precipita-
ciones acontecidas en tiempos de trilla
del ciclo 2016/17. Para este ano, la tri-
lla de maiz ya avanzé un 31% contra el
18% del afio pasado y la soja avanzé un
21% contra el 4 por ciento del 2017.

Los funcionarios aclararon que las
estimaciones sobre la cosecha de maiz
arrojan mayores resultados que la de soja
por el método que utiliza el Ministerio
de medir la produccién informal y la
que se comercializa.

Ademis, las autoridades nacionales
anunciaron una modificacién del ca-
lendario de estimaciones agricolas. Me-
diante una resolucién de la cartera, el
Ministerio presentard los datos oficiales
el tercer jueves de cada mes a las 15:00
hs. Segtin explicé Etchevehere, el objeti-
vo es “evitar especulaciones y formalizar’.

Argentina despacho el primer
embarque de limon a EE.UU.

| presidente Mauricio Macri presen-

cié el envio del primer embarque
de limones tucumanos a los Estados
Unidos, y participé del encuentro de la
Mesa Nacional Citricola.

El Presidente de la Nacién, Mauri-
cio Macri presencié el envio del primer
embarque de limones de la provincia de
Tucumdn a los Estados Unidos, algo que
no sucedia desde el afio 2001. Luego, el
mandatario encabezé el primer encuen-
tro de la Mesa Nacional Citricola.

Es un hecho por-
que después de casi 20 anos nuestros

simbélico,

limones van a poder ingresar a uno de
los mercados mds exigentes del mundo
y eso es gracias a la politica de reaper-

tura de mercados implementada por el
Gobierno, remarcé el titular del Mi-
nisterio de Agroindustria, Luis Miguel
Etchevehere.

Durante la reunién con referentes,
productores y entidades de la activi-
dad agropecuaria, Macri escuchd los
planteos del sector, y advirtié que “los
reclamos apuntan a crecer, generando
nuevos puestos de trabajo y construyendo
una Argentina federal, que es lo que todos
queremos”.

Ademds, se trataron aspectos del
funcionamiento del Documento de
Trénsito Vegetal (DTV), la formaliza-
cién laboral y tributaria, la apertura de
nuevos mercados y los costos logisticos.
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~» Trigo: luego de la sequia,

crece la apuesta por el trigo
para recuperar la rentabilidad

A unque todavia no se puede ase-
gurar el factor climdtico de las
lluvias, se prevé que acompafardn la
campafia de trigo 2018-19 en un buen
comienzo. La exportacién empezd a
cerrar contratos para el préximo afio
por un total de 500.000 toneladas,
volumen 10 veces mayor al del afio
pasado. Los productores argentinos
apostarian al cereal para recuperar las
pérdidas econdmicas que dej6 la sequia
en la soja y el mafz. El motivo princi-
pal de una mayor comercializacién es

‘.e el precio, que aumentd un 24%.

r* Leche: La produccion

de leche crecio 14 por
ciento en Argentina

| Ministerio de Agroindustria co-

municd que —segtin las estadisti-
cas del Sistema Integrado de Gestién
de la Lecherfa Argentina- en el primer
trimestre la estimacién de la variacién
de la produccién nacional a tambo
constante se incrementé en prome-
dio un 14% con respecto al mismo
petiodo del afio anterior. Ademds, se
conocié el dato que indica tendencias
de crecimiento sectorial: el precio pa-
gado al productor aument$ en marzo
y alcanzd los $5,94 por litro de leche,
que significa una suba intermensual

Lo del 3%, y una interanual del 15%.

r* Soja: Argentina

comprara soja a USA por
primera vez en 20 anos

A rgentina hizo la mayor importa-
cién de soja de los Estados Uni-
dos en 20 anos, tras una larga sequia
que impactd en la cosecha local y lle-
v6 a los productores de la oleaginosa a
importar. Esto impulsé a los futuros
de soja de Chicago a su nivel mds alto
en un mes, tras la propuesta de China
de implementar tarifas a las importa-

‘.o ciones del pafs norteamericano.
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“Pyricularia de trigo en Paraguay.
compendio de investigacion”

a Pyricularia o brusone del tri-
go es una enfermedad causada
por el hongo Pyricularia ory-
zae (Magnaporthe oryzae), la
cual, se ha convertido en una amenaza
para la produccién de trigo a nivel mun-
dial. Desde que fue identificada por pri-
mera vez en el estado de Parand en Brasil
en 1985, esta enfermedad ha ido ganan-
do territorio en Sudamérica, afectando
a Paraguay, Bolivia, Brasil y Argentina.
En el 2016, fue reportada por primera
vez en el continente asidtico, en Bangla-
desh, donde causo grandes pérdidas y en
2017 ya fue reportada en la India, en la
region fronteriza con Bangladesh.

Los sintomas caracteristicos de la
infeccién son visibles en las espigas con
la porcién superior blanca y seca mien-
tras que la parte inferior permanece
verde. Esto se debe a que el hongo ata-
ca el raquis (parte central de la espiga),
obstaculizando el paso de nutrientes y
evitando el llenado de los granos en la
porcién superior (Figura 1). En caso de
la infeccidn en base de la espiga, toda la
espiga es afectada.

Dependiendo del nivel de infeccidn,
las pérdidas causadas por la enfermedad
pueden variar entre el 5 y 90%, bajo
condiciones favorables (T° 25-28°C y
humedad del 70-100%). En Paraguay,
las siembras tempranas (en marzo o prin-
cipios de abril), tienen mds posibilidades
de sufrir una epidemia. Sin embargo, en
afios himedos con prevalencia del fend-
meno climdtico El nino, las epidemias
pueden ocurrir independientemente de
la fecha de siembra.

Considerando que el trigo, tiene
un papel importante en la economia
nacional, CAPECO inicié un proyec-
to especial para conocer los alcances de
la peligrosidad de la enfermedad en el

Pyricularia de trigo
en Paraguay

COMPENDIO DE INVESTIGACION
V' R

Alice Rocfo Chavez

pais, y buscar soluciones para limitar
sus dafios en el futuro.

Ellibro “Pyricularia de trigo en Para-
guay”, es un compendio de los trabajos
realizados en el marco de dicho proyec-
to, los cuales ya fueron publicados en re-
vistas cientificas nacionales, asi como en
congresos nacionales e internacionales.
Muchos de estos trabajos contaron con
el apoyo financiero del CONACYT en

el marco del proyecto “Caracterizacion

Sintoma caracteristico
del ataque de
F1g L Pynculdnd oryzae en trlgo
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de la variabilidad patogénica de Pyricu-
laria oryzae en materiales de trigo™; la co-
laboracién del Servicio de Investigacién
Agricola del Departamento de Agricul-
tura de los Estados Unidos USDA-ARS,
y el Consorcio Internacional de Pyricu-
laria de trigo, liderado por el Centro In-
ternacional de Mejoramiento de Maiz y
Trigo, CIMMYT, con sede en México.

El libro contiene trabajos realiza-
dos para ajustar metodologias, tanto
para el estudio de la variabilidad pa-
togénica, como para el andlisis mole-
cular de los aislados. Otros trabajos
incluyen la evaluacién de la reaccién
de las variedades nacionales de trigo
al ataque del hongo, tanto a campo
como en invernadero, y los avances en
la identificacién de hospederos alter-
nativos del hongo en Paraguay.

Hasta el momento, la tnica fuente
identificada de resistencia a la enferme-
dad es una translocacién de la especie
Triticum ventricosum en el trigo pan
(2NS/2AS), que estd presente en las va-
riedades como Canindé 1 y CD 116.
Actualmente el proyecto estd orienta-
do a la bisqueda de nuevas fuentes de
resistencia, mediante la evaluacién de
una coleccién de trigos sintéticos (7.
durumx T, Tauchii). Ademis,las nuevas
investigaciones estdn orientadas a la ca-
racterizacién de la patogenicidad de los
aislados de hospederos alternativos y el
estudio de la epidemiologfa del hongo
en nuestro pais con el fin de entender las
causas de la infeccién generalizada en
los campos comerciales.

Consideramos este compendio una
contribucién importante a la ciencia,
que puede ser util para los técnicos in-
volucrados en la investigacién de trigo,
productores y estudiantes no solo a nivel
nacional sino internacionalmente. CA
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Control quimico de la
roya de la hoja del trigo

a roya de la hoja del trigo es

una enfermedad foliar que

puede manifestarse desde el

surgimiento de las primeras
hojas hasta la maduracién de la planta.
Al inicio, la enfermedad presenta ure-
dos de coloracién amarillo-anaranjada,
distribuidos sin un orden fijo en el haz
de las hojas (Reis ez al. 1997). Esta en-
fermedad limita el rendimiento y la ca-
lidad del trigo, pudiendo causar epifitias
rdpidas y explosivas, causando pérdidas
de rendimiento de 30 % o mds (Wiik
2009, Roelfs et al. 1992). Cuando las
epidemias son severas, los rendimientos
disminuyen, debido a que los compo-
nentes del rendimiento se ven afectados
porque el patdgeno reduce el drea foto-
sintéticamente activa, ademds, aumenta
la respiracién y transpiracién en tejidos
danados lo que restringe la removiliza-

cién de asimilados a granos en desarrollo
(Dimmock y Gooding, citado por Flei-
tas et al. 2015).

El agente causal es Puccinia triti-
cina Erikss., un hongo biotréfico que
requiere de un hospedante vivo para su
supervivencia, el patégeno sobrevive du-
rante fuera de la época de produccién, en
plantas voluntarias de trigo. Las condi-
ciones predisponentes para su desarrollo
son temperaturas de entre 15222 °Cy
presencia de agua libre sobre el follaje. El
hongo es policiclico, es decir, que una vez
que la enfermedad estd establecida, este
puede reinfectar el cultivo e incrementar
el dafio(Annone 2006).

Manejo de la enfermedad. Pre-
ferentemente, la principal herramienta
de manejo de la enfermedad es el uso de
variedades resistentes (Kohli et 2/. 2013;
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Ing. Agr. MSe. Guillermo
Andrés Enciso-Maldonado

Consultor independiente
gui77eenciso@hotmail.com

Reis et al. 1997). En el mercado existen
variedades resistentes a la roya de la hoja;
sin embargo, Puccinia triticina presenta
una alta variabilidad genética por lo que
cada afo pueden presentarse poblacio-
nes nuevas del hongo, pudiendo rom-
per la resistencia genética del hospedero
German ez al. 2011, Chdvez y Barcellos
2006). Por otro lado, muchos agriculto-
res siembran variedades con alto grado
de susceptibilidad (Kohli e /. 2009),
por lo que es necesaria la aplicacién de
fungicidas para contrarrestar las pérdi-
das ocasionadas por esta enfermedad.

Fungicidas. Los fungicidas son agen-
tes, de origen natural o sintético, que ac-
tdan para proteger a las plantas contra la
invasién de hongos y/o para erradicar la
infeccién micética establecida, con el fin
de proteger a los cultivos y mantener su
potencial de rendimiento, medido como
la cantidad o calidad del producto (Oli-
ver & Hewitt, 2014). Para el manejo de
la roya de la hoja del trigo, actualmente
se utilizan fungicidas que presentan di-
ferentes modos de accidn, es decir, que
actan inhibiendo procesos metabdlicos
especificos de los hongos, segtin la fami-
lia quimica del fungicida (Krimer ez al.
2012). Por ejemplo, los inhibidores de la
mitosis y divisién celular (benomilo, car-
bendazim, tiofanato metilico, carboxin,
benzovindiflupyr, boscalid), los inhi- 1>
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de cosechadara, con un simple cambio de la
estructura de enganche.

2 - CAJA DE TRANSMISION LATERAL 3 - CARENADA LATERAL
La caja de transmision lateral es banada en grasa y posee eficiente Carenada con nuevo diseno, mas leve y resistente,
sistema de tensor auto-compensador con muelle, posibilitando Proporcigna la regulacicn segun el espaciamiento.

el accionamiento reverso sin damnificar el sistema.

BRAVA+

El cabezal maicero Brava + fue proyectada
para realizar la cosecha de las mas diversas
variedades de maiz con eficiencia, calidad y
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Eficacia de control y rendimiento de granos de trigo tras la aplicacion de distintos
Tabla 1. fungicidas para el control de la roya del trigo (Enciso et al. 2017)

Descripcion

Dosis
(cc/ha)

Eficacia
de control
(%)

Rendimiento
(kg/ha)

Testigo (Agua) - 0,0 1.118
Prothioconazole (17,5%) + Trifloxystrobin (15%) 500 88,6 1.591
Tebuconazole (20%) + Trifloxystrobin (10%) 750 93,9 1.774
Pyraclostrobin (8,1%) + Epoxiconazole (5%) + Fluxapyroxad (5%) 800 92,2 1.689
Pyraclostrobin (13,3%) + Epoxiconazole (5%) 800 73,2 1.560
Picoxystrobin (20%) + Ciproconazole (8%) 300 94,3 1.498
Propiconazole (25%) 400 75,8 1.654
Azoxystrobin (20%) + Ciproconazole (8%) 300 90,4 1.648
Azoxystrobin (20%) + Tebuconazole (20%) 300 92,2 1.529
Tebuconazole (43%) 300 70,5 1.472

bidores de la respiracién (estrobilurinas),
los inhibidores de la biosintesis de este-
roles de membranas (triazoles) (Oliver y
Hewitt, 2014).

La eficacia de control de un fungi-
cida depende de varios factores como el
tipo de fungicida y dosis, el momento
de aplicacién, la presién del inéculo, la
forma de aplicacién, las condiciones am-
bientales, entre otros (De Wolf, Tenuta,
citado por Fleitas ez al. 2015).

En Argentina, Fleitas ez al. (2015),
encontraron que la mayor eficacia de
control de la roya de la hoja del trigo
se obtuvo con la aplicacién de Pyra-
clostrobin + Epoxiconazole + Flu-
xapyroxad, y con la mezcla de fungici-
das de Pyraclostrobin + Epoxiconazole
y Picoxystrobin + Ciproconazole.

En Paraguay, Enciso-Maldonado
et al. (2017), encontraron que las mez-
clas de Tebuconazole + Trifloxystrobin,
Pyraclostrobin + Epoxiconazole + Flu-
xapyroxad, Picoxystrobin + Ciproco-
nazole, Azoxystrobin + Ciproconazole
y Azoxystrobin + Tebuconazole mos-
traron control de la enfermedad por
encima del 90% (Tabla 1). Adem4s, los
tratamientos evidencian un incremento
en el rendimiento en comparacién con
el testigo sin tratar.

Un punto a tener en cuenta es que
los fungicidas pueden perder su eficacia
de control con el tiempo debido a la re-
duccién de la sensibilidad a los fungicidas
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por parte del patégeno. En la Tabla 1, se
observa que los porcentajes de eficacia
de control son menores cuando se aplicé
Pyraclostrobin + Epoxiconazole, Propi-
conazole y Tebuconazole. Actualmente,
se ha reportado la disminucién de sensi-
bilidad de distintas razas de P. triticina al
Epoxiconazole, Tebuconazole, Ciproco-
nazole, Metconazole (Arduim ez 2/. 2012).
Esta pérdida de sensibilidad por parte del
patdgeno se debe a la alta variabilidad del
mismo que da como resultado la ocurren-
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_ JORNADADE CAMPO |

LIBERAN NUEVA VARIEDAD CON RESISTENCIA A ROYA

Se extiende la propuesta Sojapar

. eyt

Koty e A
L=

El Instituto Paraguayo de Tecnologia Agraria (Ipta)
y el Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio) desa-
rrollaron una jornada de campo el pasado 8 de mar-
70, en el Centro de Investigacion Capitan Miranda. En
la ocasion fue lanzada la variedad Sojapar R34, una
nueva opcion surgida del Programa de Fortalecimien-
to de la Investigacion de Soja en Paraguay. Ademas,
se realizo el pre-lanzamiento del maiz Guarani V-332.

a alianza publico-privada entre
el Inbio y el Ipta present6 a los
productores agricolas una nueva
opcién genética para el culti-

vo de soja. Se trata de la variedad Sojapar
R34, que al igual a la Sojapar R19 y So-
japar R24, se diferencia por el gen de re-
sistencia a la roya. La presentacion de este
material fue el foco central de la jornada de
campo, en la que participaron productores

de la zona, reconocidos técnicos, y estu-
diantes de carreras afines al sector agricola.

La Ing. Agr. Ruth Scholz, especialis-
ta en fitopatologfa del Ipta, explicé que la
variedad liberada, ademds de poseer el gen
de resistencia a la roya, es moderadamente
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resistente a la Macrophomina. “Con esta
tecnologia que estamos presentando, estamos
minimizando las aplicaciones de fungici-
das, ocasionando menos darios al ambiente.
También estamos haciendo que el productor
tenga un buen retorno econdmico’. li»>
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Durante la jornada se presentaron las
principales caracteristicas de la nueva va-
riedad, que al igual que las anteriores sur-
gidas de esta alianza, permiten reducir el
uso de fungicidas, lo que genera un ahorro
econdmico significativo para el productor.
También se dio a conocer el proceso de de-
sarrollo de la variedad, desde el cruzamiento
de las lineas hasta los procesos de compro-
bacién que se realizan a nivel pais. “Pedimos
que apoyen la investigacion, para que el pro-
ductor tenga en sus manos lo que aqui se de-
sarrolla. Esto se desarrolla a nivel de nuestras
condiciones naturales, aqui se realizan las cru-
zas, se hacen los trabajos, y se evaliian en todas
las localidades del pais”, senalé la ingeniera.

El otro foco de la jornada fue el
pre-lanzamiento de la variedad de maiz

Guarani V-332. Este material, que serd
lanzado oficialmente entre los meses de
mayo y junio, se enfoca en las necesida-
des de los pequenios agricultores. Ofrece
mejores caracteristicas, principalmente
para la produccién de choclo.

En la jornada también presentaron
diferentes ensayos realizados en el cen-
tro de investigacién, como el manejo de
enfermedades en soja, sistemas de con-
servacién de suelos, control biolégico de
plagas, entre otros.

Sojapar R34, la nueva opcion
con resistencia a roya. Alfonso
Guerreros, técnico del Inbio, explicé las
caracteristicas de la nueva variedad. La
Sojapar R34 cuenta con un gen de resis-
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tencia a roya, ademds presenta moderada
resistencia a Macrophomina. Estas par-
ticularidades sanitarias permiten reducir
las aplicaciones de fungicidas.

Al igual que los anteriores materiales
surgidos de la alianza, la época de siem-
bra para la Sojapar R34 es la del 10 de
setiembre hasta mediados de diciembre.
Estd indicada para suclos de media a alta
fertilidad. En relacién a la densidad, se re-
comienda entre 8 a 10 plantas por metro
lineal, lo que genera también la posibilidad
de ahorrar en la cantidad de semillas.

El técnico explicé que actualmente se
buscan variedades con resistencias o tole-
rancias a enfermedades, plagas, tipos de
suelos, y climas adversos. Sefialé que esa
es la tendencia, y que los materiales So-
japar se encuentran dentro de esa linea.
“Son muy dtiles para el productor”.

En relacién a la diferencia que pre-
senta esta variedad, en comparacién a las
anteriores, sefialé que ofrece un ciclo mds
corto. Actualmente el productor tiene pre-
ferencia hacia las opciones genéticas con
menos de 135 dfas, menciond. Igualmente,
la recomendaci6n técnica indica el uso de
materiales con ciclos de 120 a 130 dfas, y
la Sojapar R34 se encuentra dentro de este
orden. “No conviene buscar sojas con menos
de 120 dias, porque son mds exigentes y cual-
quier variacion climdtica negativa les afecta
mucho, es mucho mds alto el riesgo”, agrego.

Otra diferencia de este nuevo ma-
terial es el tamano de planta, de menor
altura que Sojapar R19 y Sojapar R24.
Con esta caracteristica, se reduce la 1>

Ruth Scholz, especialista
en fitopatologia del Ipta.
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posibilidad de acame, por lo que se faci-
lita el manejo a los productores.

Guerreros destacé el ahorro econé-
mico que representa el uso de las varie-
dades Sojapar, que solo por la reduccién
de fungicidas representa entre 80 y 100
délares por hectdrea. “Nosotros estamos
viendo la reduccion de costos, por semillas
por hectdrea, la planta que muere menos
en anos de Macrophomina, y la reduc-
cidn del uso de fungicidas. En conjunto, se
obtiene una diferencia muy grande. Esta
nueva variedad mantiene todas esas ca-
racteristicas, ademds de tener un ciclo mds
corto y el porte mds bajo’.

Si bien las variedades Sojapar son
resistentes a la roya, igualmente se re-
comienda el uso de fungicidas. Por un
lado, para fortalecer el gen de resisten-
cia. Ademds, la roya tiene una capacidad
de mutacidn, por lo que pueden aparecer
razas ante las cuales no fueron probados
estos materiales. Guerreros sefalé que
debe aplicarse un buen fungicida diri-
gido especificamente a este problema, y
posteriormente otra aplicacién orientada
a controlar las dolencias de fin de ciclo.

El Programa de Fortalecimiento de la
Investigacién de Soja en Paraguay conti-
nta con los trabajos de investigacién, en
busqueda de mejores herramientas para
el sector. Guerreros adelant6 que para el
préximo afio, los productores podrén en-
contrar novedades todavia mejores, como
una variedad con mds de un gen de resis-
tencia a la roya, un material con resisten-
cia a la Macrophomina, entre otros.

Alfonso Guerreros,

técnico del Inbio.
. ———

Desarrollo de variedades. Ani-
bal Morel, técnico del Ipta y uno de los
protagonistas del mejoramiento de varie-
dades Sojapar, explic6 proceso previo a
la liberacién de materiales al mercado.
A partir del cruzamiento de las lineas,
se necesitan entre 10 y 11 anos para su
liberacién comercial, senald.

Alrededor de ocho anos se requieren
para que el material genético se estabili-
ce. Posteriormente, se inicia un proceso
de evaluacién experimental, que se lleva
a cabo en diversas zonas del pais. Estos
ensayos se realizan en los departamentos
de Canindeyt, San Pedro, Caaguazd,
Alto Parani, e Itapud, menciond el téc-
nico. “Ese segundo paso se realiza, como
minimo, por dos anos consecutivos, para
tener una adaptacion del material genéti-
co en las diferentes localidades y hacer las
recomendaciones pertinentes’.

Por otra parte, para medir el poten-
cial de rendimiento de las variedades
se realizan comparaciones con testigos
comerciales, es decir, materiales ya em-
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pleados por los productores en el mer-
cado local.

Morel explicé que la resistencia a la
roya es un aspecto con el que inician
el trabajo. Es decir, en las generacio-
nes iniciales ya fueron selecciona- 1>

Anibal Morel,
técnico del Ipta.
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das aquellas plantas que poseen el gen
resistente. “Fenotipicamente se observan
las que son resistentes, en comparacion a
las que son susceptibles. A partir de eso
se inician con los procesos que comenté
anteriormente’.

Sistema de comercializacion. El
uso de semillas certificadas es bajo en el
pais, en relacién a la superficie de soja
sembrada. Esta situacién, mds la nece-
sidad de permitir la sostenibilidad del
programa, llevaron a las instituciones
involucradas en esta alianza a iniciar un
sistema comercial de semillas diferente.
“Un programa de mejoramiento lleva sus
arnos, entre 8 y 12 anos, dependiendo de
la tecnologia que vayamos utilizando para
tratar de acortar ese plazo. Esto se man-
tiene a través de la compra de semillas”,
senald la Ing. Agr. Estela Ojeda, gerente
general del Inbio.

El sistema comercial de las varie-
dades Sojapar incluye la firma de un
contrato con el productor, donde éste
se compromete a contribuir una suma
determinada en caso de reservar parte
de cosecha para el uso como semillas.
El aporte es de cardcter obligatorio y se
calcula de acuerdo a la cantidad de se-
millas guardadas. El valor establecido
es de 2.5 délares por cada 40 kilogra-
mos que se reserve. “Es un valor mini-
mo en relacion a lo que las variedades
pueden darle, pero si hace mucho por el
programa’.

Este proceso se encuentra en una
fase inicial, y actualmente las institu-

Estela Ojeda, gerente
P general del Inbio.
|

Orlando Noldin,
técnico del Ipta.

ciones involucradas al programa buscan
concienciar a los productores sobre el
valor que representa el mejoramiento de
variedades.

Guarani V-332. El otro objetivo
de la jornada fue el pre-lanzamiento del
maiz Guarani V-332. Orlando Noldin,
técnico del Ipta, se encargd de comentar
sobre las caracteristicas de este material.
Explicé que buscan opciones que puedan
ser utiles a los pequefios productores. En
ese sentido, el principal enfoque fue el
desarrollo de una variedad con atributos
ideales para la produccién de choclo.
Noldin explicé que el nuevo maiz
proviene del Nutri Guarani V1, que con
el correr de los afos comenzé a padecer
muchas enfermedades, lo que limita su
siembra entre agosto y setiembre. “Lo gue
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hicimos fue obtener ese mismo material,
mejorarlo y llevarlo para que pueda ser
sembrado entre enero y febrero. Con esto,
tenemos una amplia gama de siembra, que
es lo que necesita el productor, es decir, po-
der sembrar en forma escalonada para ir
distribuyendo en el mercado su producto de
Jforma escalonada. Esa fue la finalidad de
este material’.

El material Guarani V-332 ya fue
evaluado durante dos afios, en diferentes
densidades de plantas. Para la produc-
cién de choclo, se recomiendan entre
45.000 y 50.000 plantas por hectdrea.
Si el objetivo es la obtencién de granos
o ensilaje, la poblacién indicada es de
55.000 a 60.000 plantas por hectdrea.

En comparacién al material que se
mejord, el Guarani V-332 ofrece mejor
comportamiento ante la presencia de
enfermedades. Noldin aclaré que no se
puede hablar de resistencia, ya que no se
realiz6 un trabajo de mejoramiento con
ese parimetro.

Otro aspecto destacado por el téc-
nico fue la época del estado de choclo,
entre tres a cuatro dfas mds que otros
materiales que estdn disponibles en el
mercado para el productor. “Es decir, tie-
ne una caracteristica choclera muy buena’.

Con relacién al rendimiento, men-
ciond que en una de las localidades pro-
badas, dio alrededor de 7.300 kilogra-
mos por hectdrea. Su potencial promedio
es de 5.000 kilogramos por hectdrea, se-
falé. “Si todo va bien, este maiz estaria
liberado comercialmente entre los meses de
mayo y junio”. CA
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Abonos verdes y mezclas para el otono

| Ing. Agr. Ken Moriya, es-
pecialista de suelo del Mi-
nisterio de Agricultura y

Ganaderia, sostiene que en
Paraguay hemos vivido un periodo de
tiempo de mejoramiento de suelo, con
la aplicacién de pricticas, entre ellos el
uso del abono verde, pero en los ulti-
mos afios existe un estancamiento de
esta prictica, sobre todo en el periodo
otofio — invierno.

No obstante dijo que es fundamen-
tal continuar o retomar las pricticas
adecuadas para un manejo correcto del
suelo, con miras a la sostenibilidad de la
produccién agricola, sea en fincas con
produccién extensiva de granos o fincas
de la agricultura familiar.

Mencion6 que el manejo adecua-
do de suelo es fundamental, y que va
vinculado directamente con el conteni-
do de la materia orgdnica en el suelo.
“Seguimos y vamos a seguir dependiendo
de la materia orgdnica, para obtener al-
tas productividades y estabilidad en la
produccidn,sea en épocas de sequia o de

abundancia de agua de lluvia, pues la
materia orgdnica permite la infiltracidn y
la retencion de agua en el suelo”, resalto.

Una de las recomendaciones suge-
ridas para esta temporada con éptimos
resultados es la mezcla de semillas de
abonos verdes. Esto sugiere la combina-
cién de diferentes especies en una misma
parcela, por ejemplo: una graminea, con
una crucifera y una leguminosa (ave-
na-nabo forrajero-lupino).

Otra propuesta de Moriya es el culti-
vo del milleto, ya que es un abono verde
que se adecua perfectamente en esas par-
celas donde hubo cosecha temprana del
cultivo de verano.

Diversificar las especies. Mo-
riya sostiene que actualmente la ten-
dencia es la diversificacién de especies
de abonos verdes, eso conduce a una
diversificacién de la poblacién de mi-
crorganismos que tiene como retorno
la sanidad del suelo, un mejor reciclado
y aprovechamiento de los nutrientes,
ademds de mejorar las caracteristicas
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Ing. Agr. Ken Moriya

Especialista de suelo
del Ministerio de
Agricultura y Ganaderia

fisicas del suelo por la rotacién de siste-
mas radiculares que descompactan las
camadas adensadas y forman agregados
favoreciendo la oxigenacion.

Una de las mezclas sugeridas es la
combinacién de Avena, Nabo y Lupino.
Se puede utilizar 50 kg/ha de avena + 60
kg/ha de Lupino amargo y 6 kg/ha de
Nabo forrajero. “Con los diferentes roles
que tiene cada especie, la complementa-
cion es la que permite buen resultado en
rendimientos”, dijo.

Breve descripcion
_Avena negra (Avena strigosa
Schreb). Es una graminea anual,
de rdpido crecimiento de un ciclo
que varfa alrededor de 140 a 150
dias hasta su maduracién. Requiere
de suelos de fertilidad media para su
buen desarrollo. Es bastante toleran-
te a la sequia y soporta bien las he-
ladas moderadas. Es una planta que
mejora la sanidad del suelo y pro-
mueve aumentos de rendimiento de
la soja, que le sigue en la rotacién de
cultivos. Debido a su crecimiento 1>

Milleto.
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NOTA TECNICA
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Mezcla de semillas de avena, lupino y nabo.

rdpido y efectos alelopdticos es muy
eficiente en la supresién de malezas.
También es una OGptima forrajera
para pastoreo, corte, heno y ensilado.
El rendimiento de la masa vegetal
verde de la avena negra comin varia
entre 9 y 25 toneladas por hectdrea y
el de masa vegetal seca oscila entre 3
y 6 toneladas por hectérea, logrdndo-
se los valores mds altos en siembras
tempranas y cuando se la fertiliza.

_ Lupino blanco amargo. Es una
leguminosa anual bien adaptada a
las condiciones de clima y suelo de
la Regién Oriental. Posee un sistema
radicular pivotante que alcanza mds
de un metro de profundidad. Tolera
heladas moderadas. En la fase inicial
de su crecimiento es sensible a la se-
quia pero, luego del desarrollo de su
sistema radicular crece bien a pesar
de deficiencias temporales de agua.
Se desarrolla bien en suelos de baja
fertilidad.

Su ciclo puede variar de acuerdo a la
época de siembra. Puede fijar nitré-
geno del aire, a través de la simbiosis
con bacterias del género de Rbizo-
bium y reciclar gran cantidad de este
nutriente.

Nabo forrajero. Es una crucifera
anual, de crecimiento répido, capaz
de producir importantes cantidades
de masa vegetal en suelos de media y
alta fertilidad. Se caracteriza por reci-
clar nutrientes lavados a camadas mds
profundas del suelo, principalmente
el nitrégeno, fésforo, potasio, calcio
y magnesio. En suelos de baja ferti-
lidad se recomienda fertilizar el nabo

36 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « ABRIL2018

forrajero con f6sforo y potasio a fin de
crear condiciones favorables para su
crecimiento y permitir que recicle nu-
trientes de camadas mds profundas.
Su raiz pivotante y profunda realiza
un trabajo importante en la descom-
pactacién del suelo a través de lo que
se denomina laboreo biolégico.

Los rendimientos de masa vegetal
verde se sitdan entre 20 a 50 tonela-
das por hectdrea y los de masa vegetal
seca entre 2 a 6 toneladas por hectd-
rea. Sus rastrojos cubren el suelo por
poco tiempo porque se descomponen
rdpidamente. Es considerado uno de
los abonos verdes que mds inhiben el
desarrollo de las malezas por su rapi-
dez de crecimiento, gran produccién
de masa vegetal y efectos alelopdticos.

_ Milleto. Es una graminea anual de

Milleto rolado.
o

crecimiento erecto y porte alto, pu-

diendo alcanzar una altura de mds
de 3 metros. Es una planta de clima
tropical y subtropical que se desarro-
lla bien en suelos de fertilidad me-
dia. Es mds tolerante a la sequia que
el maiz y no soporta heladas. Su ciclo
completo varfa entre 120 y 150 dias.
La produccién de masa vegetal verde
de milleto varia de 10 a 60 toneladas
por hectdrea y la produccién de masa
seca de 4 a 14 toneladas por hectd-
rea. El milleto es una planta sensible
a foto periodo, recibe estimulo para
la floracién en dias con menos de 12
horas de luz. Requiere temperaturas
superiores a 20 °C para su rdpido de-
sarrollo vegetativo.

El milleto ademds es una forrajera
muy palatable, con alto valor nutri-
tivo (de 7 hasta 12% de proteina en
la materia seca). Puede ser aprove-
chado por los animales en forma de
pastoreo, corte, heno o ensilado. No
es toxico para los animales durante
todo su ciclo.

Este abono verde posee ademds alta
capacidad de reciclar nutrientes, par-
ticularmente de potasio. Segin Cale-
gari (2000), en 4 toneladas/hectdrea
de masa seca de milleto se reciclan
hasta 42 kilogramos /hectdrea de este
nutriente. Por su alta capacidad de
produccién de masa vegetal y cober-
tura del suelo, ofrece una excelente
supresion de malezas en el cultivo si-
guiente. Se adapta bien como cober-
tura de corto periodo, pudiendo ser
sembrado ante un cultivo de invierno
y otro de verano. CA
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EXPO PIONEROS

Prorroga favorecio a muestra

a prorroga obligada que sufrié

la realizacién de la Expo Pio-

neros en su primera edicién

en el Chaco Central, terminé
por favorecer a una mejor organizacién
y a varias empresas expositoras, reco-
noci6 Ricky Penner, gerente general de
Pioneros del Chaco S.A., responsable
de la muestra. El viernes 20 de abril se
realizé la presentacion del programa y
el sorteo de locales para las firmas pre-
sentes, fue en la sede social que tiene
la Cooperativa Chortizer en Mariano
Roque Alonso (Central).

Inicialmente prevista del 19 al 21
de abril, la organizacién decidié pos-
poner la iniciativa atendiendo los pro-
blemas registrados por campos ane-
gados y otras dificultades por exceso
de agua en varios poblados y zonas
productivas. Asi la nueva fecha fue fi-
jada del 31 de mayo al 2 de junio. Esto
igualmente constituyd la posibilidad
de incluir otro evento tradicional
como lo es el festejo del Dia Mundial
de la Leche, que en nuestro se desa-
rrolla con un foro del sector. “Afortu-
nadamente, este retraso nos ayudé a que
las empresas se preparen mejor y puedan
presentar mejor su stand en la expofe-
ria. Nosotros estamos trabajando para
darles la mejor comodidad posible a
nuestros expositores”, reconocié. Con-
firmé que fueron confirmados unos
cien participantes con sus diferentes
stands. “Encontramos mucha apertura
de las empresas cuando planteamos esta
idea. Hoy es una realidad y queremos
que durante los dias de exposicion la
gente vaya, apoye y realice negocios para
beneficio de todos”, resalté.

Igualmente recordé que Expo Pio-
neros ofrece una visién diferente a otras
muestras e incluso con novedades como
corrales de confinamiento en vivo, una
subasta silenciosa que se realizard a
través de un software, a lo que se su-
mardn demostracién de maquinarias,

implementos, presentacién de stands
estdticos, parcelas demostrativas y el

NIV ]

Ricky Penner, gerente general
de Pioneros del Chaco.
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concurso de novillo gordo y torito, ya
conocidos en la zona.

Posteriormente, se realizé el sorteo
de los stands al aire libre que tiene dos
grandes segmentos donde serdn alber-
gados, principalmente, concesionarias
de maquinarias e implementos, y re-
presentantes de vehiculos, entre otros.
El objetivo fue ofrecer a los expositores
con stands estdticos las mismas opor-
tunidades para acceder a los lotes en
forma mds ordenada y organizada para
la ubicacién final en el predio. Si bien
es la primera edicién, la organizacién
se prepard para recibir a unas 5.000
personas durante los tres dfas. El acto
incluyé un almuerzo de confraterni-
dad y los presentes igualmente apro-
vecharon para conocer més detalles de
la muestra. CA
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FPIONEROS Aeits

Desarrollo
Chaqueno

P 08:00 3 11:30 hs,

Seminario de pasturas y forrajes
{duracion 2:30 hs.) Salon Samu’l
Alternativas y Confaccion de ensilajes
y gestion de su utilizacién en la ganaderia,
Ing. Leandro O. Abdethadi (Argentina)
Alternativas pastoriles.

D, Rodnga Barbosa (Brasif)

Plagas en pasiuras.

PhiD. Bio. Carclina Giraldo (Colombia)

"Agricultura de precision; tecnologia
para lograr mas rendimiento y eficiencia de
trabajo".

Ingy. Agr. Andrés Mendear (Angenting)

P 08:00 a 09:00 hs,

Salon Jurumi

"Comao lograr un riego eficienle aplicando
tecnologia practica y sencilla”,
Irg. Agr. Aguiles Salinas (Argantina)
P 09:15 2 10:15 hs,
Saldn Jurumi

"Potencial productivo agricola del Chaco”,
Ing. Agr. Horacio Aglero (Argentina)
¥ 10:30 a 14:30 hs.
Salon Jurumi

Seminario de Bienestar Animal
Diseno de corrales e instalaciones,
respetando la naturaleza de los bovines -
Manejo adecuado de bovinos.

). 13:00 a 15:30 hs.
Saldn Samu'l

j 3 l}E 30a11:30 hs
Dissrtaciones para el desarrolio
productive del gran
Chaco Sudamericano.

* este programa estd sufeto a cambios

GANADERIA

} 13:00 a 15:30 hs.
Charla Interactiva: Damostraclon do
manejo de animales (a pie, con uso de
banderillas)

Dira. Malalia Aguilar (Argenting)
Sector Ganadero

P 14:00 a 16:00 hs,
Concurso de novillos gordos
i toritos
Sector Ganadero
P 16:15a 17:15 hs.
TChiS, Tecnica Chaguefia de
Intensificacion Sostenible.
Dr. José Renalo Saatfedd (Brasil)
Sector de Confinamiento

 VIERNES 1° DE
P 14:00 a 17:30 hs,
Subasta silenciosa de bovinos
Sector Ganadero
P 16:15217:15 hs.
TChiS. Técnica Chaguena de
Intensificacién Sostenible.
Dr. José Renalo Saalield (Brasil)
Sector de Confinamiento

:'-,-_r.'1 |4 ,':-I i e
._-._..;.:.“L_:i'.‘-h '-.‘..";E

¥ 08:00 a 11:00 hs;
Prueba de Block Test,
Frigochorti

¥ 10:00 a 11:00 hs.
TChiS. Técnica Chaguena de
Intensificacion Sostenible.
Dr. José Renato Saalfeld (Brasil)
Sector de Confinamiento

P 16:152a 17:15 hs.
TChiS. Técnica Chaguefia de
Intensificacion Sostenible.
Dr, José Henalo Sazlfeld (Bras)
Sector de Confinamiento

4

nda
ﬁg 3ctw|dad95

mayo

Del 31 de
al 2 de junio

LECHERIA

Semlnarlu de Producch‘hn

de leche - Salon Auditorio Samu'd

Prof, Ikurg kgarashi
"Pravencion y tratamiento
de |a tristeza bovina®.

Br. Med. Vet Mauro Mowsrowicz
"Causas y Consecuencias de la
Mastitis™

Dr. Med, Vet Mauro Mowszowicz
"Trabajo de ordefe para obtener
leche de calidad™.

Dr. C. Vel Komelius Kasathier
"Cria y Recria de vaquillas
para obtener vacas
de alta produccién™.

CIERRE DEL SEMIMARIO
ENTREGA DE CERTIFICADOS

i COGPERATIVE MUCTTACTIVA

» 13:00 a 17:00 hs.

fAGRICULTURA!

DEMOSTRACIONES A CAMPO

Demostraciones de Maquinarias
Agricelas - Campo demostrative

= Cosecha de algoddn y enfardado
* Sembradoras

* Pulverizadoras

* Piloto automdtico

= Agriculfura de precision

= Agroaplicadores

* Equipos de labranza

* Plcado doe maiz

* Corteacondicionado, enrollado

* Mixers, palas cargadoras y anexos
= Riego

FIONEROS

Patrocinan: Cooperativa i Ormaniza:
Chortitzer JVEL 9 DEL CHACOSA
Auspiciante Platino: Auspiciantes Oro:  Auspiciante Plata:

Info: L+5‘35 986 88 59 68 - www. BxpopIONEnos.com
Linea Sur Km. 10 - Ruta Bioceanica, Chaco - Paraguay

? Google Maps: Expo Fioneros
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,na nueva
propuesta de BASK para
el manejo de enfermedades

ASF anuncié el lanzamiento
de varios nuevos productos
innovadores para este afio.
Uno de ellos es Sistiva, un

producto para el tratamiento de se-

BASF realizo el lanzamiento de Sistiva para el mercado para-
guayo. El nuevo producto es un fungicida curasemillas innova-
dor para el tratamiento de semillas de trigo. Ofrece una protec-
cion prolongada de las enfermedades hasta 45 y 60 dias, lo que
permite prescindir de la primera aplicacion de fungicidas folia-
res. La presentacion fue el 19 de marzo en el Hotel Papillon, en
Bella Vista, Itapua y el 20 en Campo 9. Ambos eventos contaron
la presencia de directivos y funcionarios de la compaiia de Pa-
raguay y representantes de BASF Argentina.
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millas para el control de los principa-
les patégenos que afectan al trigo. La
compafifa alemana, que estd presente
en el mercado mundial hace mds de
152 afios, tiene como objetivo conti-
nuar avanzando con el crecimiento en
el mercado de Paraguay facilitando las
soluciones que ayuden a alcanzar una
produccién més eficiente. li»
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EVENTOS

Durante el acto de lanzamiento de
Sistiva, Egon Blaich, responsable de
desarrollo de productos para Paraguay,
manifesté que el nuevo producto ayuda
a lograr un cultivo sano y con mayor
rendimiento. El mismo se comercializa-
rd en Paraguay junto al fungicida para
tratamiento de semillas Acronis, por ser
la combinacién ideal para el éxito en el
manejo y control.

Coment6 que el cultivo de trigo es un
rubro clave para Paraguay, por ser el tinico
pais subtropical que exporta el cereal. Por
ello BASF apuesta al trigo y pone dispo-
sicidn de los agricultores un producto in-
novador, como Sistiva. “Si bien el cultivo
de trigo no estd pasando por sus mejores mo-
mentos, por los precios desfavorables. Busca-
mos que el productor que hace trigo, lo haga
bien, con lo siltimo en tecnologia disponible y
asegure una buena calidad”, expreso.

Paraguay es el tercer pais donde rea-
liza el lanzamiento. Sistiva ya fue lan-
zado en Argentina, Uruguay, y ahora,
también en Paraguay.

El ingeniero Juan
Dérez, responsable de cultivos de cerea-
les de invierno de BASF para Argenti-
na, Paraguay, Bolivia y Uruguay tuvo a
su cargo el desarrollo de la charla sobre
enfermedades. Entre los principales pun-
tos, menciond que el primer paso es saber
reconocer las enfermedades presentes en
el cultivo de trigo, como royas del tallo,
manchas y otras. Coment6 que en Para-
guay existe mucha presién de enferme-
dades, desde arranque del cultivo. Las
pérdidas de rendimiento son muy altas,
rondan 80%. En los afios donde se obser-
van presencia de fusarium y mico toxinas
dentro del cultivo, se registra un impacto
importante en el parte comercial.

Entre algunas de las enfermedades,
senald la Roya amarilla como una enfer-
medad poco comin en Paraguay. Pero
que en los dltimos dos afios comenzé a
aparecer con fuerza en Argentina y Uru-
guay. La mayorfa de las variedades son
susceptibles a esta enfermedad, en mayor
o menor medida. Agregé que la Roya
amarilla aparece por manchones, se ven
circulos en el lote. Y que la enfermedad
puede ser buen controlada con triazoles.

“Esperdbamos que una temperatura de
15° frene a la enfermedad. Pero la rea-

lidad fue que estuvo presente bien hasta
el final de ciclo, con mucha presion. Los
[fitopatdlogos comenzaron a estudiar la en-
fermedad y aparecieron razas nuevas. Sa-
bemos que la temperatura no va a frenar
la enfermedad y hay que estar atentos por
si llegue a Paraguay”, dijo.

Con relacién a las manchas afirmé
que tienen un proceso de desarrollo mds
lento, y permiten realizar un monitoreo.
En este caso el control, depende también
del manejo del suelo que se aplique en
cada establecimiento. Explicé que si se
trabaja con siembra directa o convencio-
nal, si se hace trigo sobre trigo o todos
los afios, la presién inicial con la que
arranca el cultivo es muy diferente.

“La realidad es que cuando hacemos
trigo sobre trigo, dejamos la infeccion en el
rastrojo y para el préximo ano ya estd pre-
sente en el lote el foco infeccioso. Cuando

Egon Blaich, responsable

de desarrollo de productos
para Paraguay de BASF.

bt
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Juan Pérez, responsable de
cultivos de cereales de invierno
de BASF para Argentina,
Paraguay, Bolivia y Uruguay.

rotamos y un afno no sembramos trigo, se re-
duce la presion inicial, pero la enfermedad
sigue presente en el rastrojo. Si no sembra-
mos trigo por dos asios, también disminuye
sustancialmente la presencia de la enfer-
medad, lo que no quiere decir que el foco
infeccioso no esté presente en el lote”, senald.
Entre otros puntos resalté que la
Roya amarilla necesita la planta viva
como hospedero de la enfermedad, don-
de se comienza a observar lo que est4 pa-
sando. Esta enfermedad se mueve con el
viento y la maleza guacha da un indicio
de la presencia de in6culos en el ambien-
te, para poder intervenir con producto
para el control en caso de ser necesario.
Para el manejo de la poblacién de
patdgenos, recomendé reducir la pre-
sién que se tiene desde abajo. Es clave
mantener limpio el cultivo desde el
arranque. También destacé la impor-
tancia de la proteccién de la espiga,
hoja bandera, bandera -1, son las que
dan el rendimiento. li»
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EVENTOS

El disertante
argentino Pablo Ramirez, responsable
del 4rea de tratamiento de semillas de
BASF para Argentina, Paraguay, Bolivia
y Uruguay, presenté el curasemillas Sis-
tiva a los invitados especiales. Destacé
que el nuevo producto tiene la particu-
laridad de ofrecer un control que va mds
alld de la emergencia. Protege al cultivo
hasta los 60 dias. “En los planteos de trigo
sobre trigo o con variedades susceptibles a
enfermedades, la primera aplicacion no se
estaria necesitando porque el curasemilla
protege”, dijo.

Sistiva es un producto que en Pa-
raguay BASF comercializa con Acro-
nis para el tratamiento de semillas. En
cuanto a su modo de accién, indicé que
es un inhibidor de la SDH, acttia sobre
la respiracién del hongo, corta su abaste-
cimiento de energfa y el hongo detiene
su crecimiento.

Sistiva cuenta con la misma molécu-
la, Fluxapiroxad, que el Orquesta Ultra.

Es un funguicida para el tratamiento
de semillas de trigo que brinda una ac-
cién, més all4 de la emergencia del culti-
vo, prolongada contra las enfermedades
y reduce la incidencia hasta los 60 dias.
El producto tiene una excelente movili-
dad, que proporciona un éptimo control
después de la emergencia y distribucién
en toda la planta. Ofrece una buena fle-
xibilidad a la hora de hacer la primera
aplicacidn foliar.

*

Pablo Ramirez, responsable del area de tratamiento de semillas de BASF para
Argentina, Paraguay, Bolivia y Uruguay, durante la presentacion del nuevo curasemillas.

Afirmé que la propuesta de valor de
Acronis, es que tiene la estrobilurina con
mayor eficacia del mercado. Aporta un
desarrollo homogéneo y mayor vigor, tie-
ne un amplio espectro de control de en-
fermedades del suelo y semillas. Ademds
es el primer eslabon del sistema AgCe-
lence, que brinda beneficios fisioldgicos
positivos para el cultivo. Este producto
se puede combinar con los principales
insecticidas del mercado.

Explicé que Sistiva se distribuye en la
semilla, ingresa a la planta y se distribuye
en la misma. Brinda proteccién al cultivo,
a la masa radicular y se mueve con el flujo
de agua. Tiene una potente accién por su
gran movilidad. En la oportunidad mos-
tr6 los resultados de estudios realizados en
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Argentina con Sistiva mds Acronis versus
un testigo. “En definitiva ofrece mayor ve-
locidad de emergencia y vigor inicial. Lo que
hacemos con Sistiva es vetrasar la evolucion de
la enfermedad dentro de cultivo, para hacer
un uso mds eficiente de los fungicidas foliares
y mejor manejo de enfermedades, lo que lleva
a alcanzar mejores rendimientos”, dijo.
Entre las principales enfermedades que
Sistiva controla en Paraguay, mencioné Bi-
polaris, roya de la hoja, mancha amarilla y
otras. Manifesté que con el tiempo se re-
gistrardn mds enfermedades porque conti-
nudan realizando estudios. Mostré también
una serie de ensayos realizados en Paraguay
por BASF, donde Sistiva mostré un exce-
lente control. En este aspecto, manifestd
que es importante hacer un buen trata-
miento de semillas que permita aplicar el
fungicida cuando realmente se requiere y
no cuando ya apure el cultivo. Destacé que
con Sistiva mds Acronis se logra un mejor
porcentaje de control y menor incidencia.

Durante su presentacién reco-
mend6 una dosis de 80 ml de Sistiva por
cada 100 kilogramos de semillas y 100
ml de Acronis. El producto viene en una
presentacion de Kit, con 2 litros de Sis-
tivay 2,5 litros de Acronis, para el trata-
miento de 2.500 kilogramos de semillas.
En cuanto al posicionamiento, indicé el
uso de Sistiva mds Acronis para la siem-
bra. Luego sugirié hacer una o dos apli-
caciones foliares con Opera y Orquesta
Ultra en la etapa mds avanzada del culti-
vo, de acuerdo a la necesidad. CA

Equipo técnico de BASF
durante el evento.
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a parcela demostrativa de
cultivo de sandia extempo-
rénea y con aplicacién de
alta tecnologia, fue desarro-
llada con el objetivo de presentar a
los pequefios productores una opcién
de produccién rentable. En el evento
participaron productores y estudiantes
de la carrera de agronomfa de Loma
Grande, Paraguari y Alto Parand.

El gerente comercial de Nutrivet,
Alexis Pérez recordé en la oportunidad
que Nutrivet es una empresa que trabaja
en el sector de la agroveterinaria, repre-
senta y distribuye los productos de Sy-
ngenta (Frutihorticolas y defensivos) y
ofrece soluciones y servicios. “Con este
evento nos enfocamos en el pequerio pro-
ductor. Buscamos demostrar la capacidad
de produccion de las variedades Top Gun
y Baraka de Syngenta fuera de época. En
la parcela se puede apreciar, que sin con-
diciones de tecnologia, se obtuvo excelentes
resultados”, dijo.

La charla técnica se realizé en el
local de la municipalidad de Loma
Grande. Estuvo a cargo del ingeniero
Alberto Diaz, asesor técnico de Nutri-

Alexis Pérez, gerente
comercial de Nutrivet.

vet, quien capacitd, brindé recomenda-
ciones y dio una explicacién detallada
del manejo que se aplicé en la parcela.
En la exposicidn se refirié a preparacion
de terreno, uso de correctivo, siembra y
control de malezas. También la fertili-
zacién bdsica y de cobertura, las prin-
cipales enfermedades y plagas. El uso
correcto de agroquimicos y los factores
a tener en cuenta para producir en vera-

Alberto Diaz, asesor
técnico de Nutrivet.

N =

no. Concluyé con la presentaciéon de un
andlisis econémico de valoracién del
costo beneficio.

Nutrivet cuenta con la linea de pro-
ductos frutihoticolas de Syngenta. Dis-
pone de semillas de tomate, pimientos,
cruciferas; y cucurbitdceas, que son las
variedades de sandias Top Gun y Man-
chester Baraka. La firma también cuenta
con una linea completa de fertilizan- >
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tes granulados e hidrosolubles de la mar-
ca Agribras, en diferentes presentaciones
para cada etapa del cultivo.

El asesor técnico de produccién hor-
ticola de Nutrivet, presentd a los produc-
tores dos materiales hibridos de sandia de
Syngenta, que se caracterizan por la rus-
ticidad y precocidad. Baraka, un material
con resistencia a enfermedades como Fu-
sarium, Pythium, Rhizoctonia. Se carac-
teriza por sus frutos grandes, con un peso
de 17 y 20 kilogramos. Tiene un ciclo de
90 dias. En verano se puede cosechar en
80 dias y en invierno el ciclo se extiende
de 10 a 15 dias mds. Y el Top Gun, que es
un hibrido muy precoz, en verano tiene
un ciclo de 60 dfas, con un peso de fruta
de entre 15 y 17 kilogramos. Tiene ade-
mds resistencia a hongos y enfermedades.

La parcela demostrativa se sandia estd
situada en la localidad de Yaguarete Kud.
Tiene una superficie de menos de una hec-
tdrea, con unas 1.700 plantas. El cultivo
estd asociado con cultivo de zapallo. El
sefior Lino Pérez, propietario del cultivo
manifesté que desde hace mucho tiempo
se dedica a la produccién frutihorticola.
Produce sandfa, pero comenté que es la
primera vez que prueba la produccién de
la fruta fuera de época. Expresé que los re-
sultados superaron sus expectativas.

“Estamos muy satisfechos. Vamos a te-
ner una buena cosecha. Estamos esperando
cosechar 2000 frutas, con un peso de entre
10 y 15 kilogramos cada una. Ojala que
tengamos un buen precio, de 1500 gua-

ranies por kilogramo. Dentro de 15 dias
aproximadamente vamos a comenzar la
primera cosecha, donde pretendemos sacar
unas 700 frutas. Top Gun produce hasta 5
frutas por planta y Baraka mds”, expresd.

El productor manifestd que espera

Lino Pérez,

propietario del culti
Aok .
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hacer una buena comercializacién de la
produccién en el Mercado de Abasto o
en alguna de las principales cadenas de
supermercados del pais. Agregd que reci-
be la asistencia técnica de Nutrivet. Y por
los resultados satisfactorios que obtuvo,
de ahora en mds trabajard el cultivo en

vo. < radicional y fuer. ¢ .
- @ época tradicional y fuera de época

Manejo de la parcela. El Ing. Al-
berto Diaz, explicé en detalle el manejo del
cultivo, desde la preparacion del suelo, el
uso de correctivos y detalles técnicos para
la siembra, comento también sobre las he-
rramientas para el control de malezas, la
fertilizacién del suelo y el manejo de plagas.

Costo-beneficio. El disertante
explicd que este cultivo puede llegar a
ser muy rentable si se toman en cuenta
todos los cuidados mencionados ante-
riormente, el margen de ganancia que
este podria dejar al agricultor es de
aproximadamente 60%. CA
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La ultima reunion fue en la UGP.

T EveRviaa) T
Evaluan incidencia y dispersion
de la Roya de la Soja

=

a Mesa de la Roya evalué la

incidencia y dispersién de la

Roya de la Soja en la presente

campafia sojera (zafra normal
y zafrifia) y varios otros proyectos vin-
culados al manejo de la enfermedad.
Fue durante una reunién en Asuncién,
el pasado 17 abril.

El Ing. Agr. Wilfrido Morel, Coor-
dinador Técnico de la Mesa de la Roya,
recordé que varias son las instituciones y
gremios involucrados en esta Mesa, cuyo
objetivo es analizar y trabajar en solucio-
nes sistemdticas e integrales traducidas
en actividades que apuntan al combate
de la Roya de la Soja en nuestro pais.

En el marco de este trabajo, vienen
realizando reuniones periddicas a fin de
discutir sobre los avances de cada una de
las actividades que se viene desarrollando
y los futuros proyectos, para completar
los planes del dltimo ciclo de la soja, en
relacién a la lucha contra la enfermedad.

Durante el encuentro se informé
sobre los resultados del monitoreo en

el campo que se viene implementando.
Alli se evalud los reportes de la presen-
cia de la roya en las diferentes regiones
del pais. Estos reportes son fruto de la
red de monitoreo implementado por la
Mesa de la Roya. Se informé sobre la

Wilfrido Morel, Coordinador
Técnico de la Mesa de la Roya.
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dispersién de la enfermedad, durante el
presente ciclo, que en la zafra normal
tuvo una presencia importante, que in-
cluso significé fuerte presién de la Roya
en varias regiones de produccién.

Sin embargo, en la actual campafa
de zafrifa, la enfermedad estd con bajo
nivel de severidad, aunque se tuvo in-
fecciones en estadio temprano, estas no
prosperaron, por las condiciones climé-
ticas que registra escasa precipitacion
en el cultivo.

Por otra parte se analizé el borrador
de normativas para manejo de la enfer-
medad, preparado por el Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad Vegetal y de
Semillas (Senave).

La Mesa de la Roya también consi-
derd continuar con las actividades plani-
ficadas y futuros proyectos para el perio-
do de entre zafra y la siguiente campafia.

Se enfatizé en el cumplimiento y
control de la pausa fitosanitaria (Resolu-
cién Senave N° 071/11).

Los integrantes. La Mesa de la
Roya estd integrada inicialmente por
la Unién de Gremios de la Produccién
(UGP), Cédmara de Fitosanitarios y Ferti-
lizantes (CAFYF), Servicio Nacional de
Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas
Senave, Proyecto Paisajes de Produccién
Verde-Commodities Sustentables coor-
dinado por el Programa de las Naciones
Unidas para el Desarrollo (PNUD), el
Instituto de Biotecnologia Agricola (In-
bio), Centro Tecnolégico Agropecuario
del Paraguay (Cetapar), La Federacién
de Cooperativa de la Produccién (Feco-
prod), Cooperativas Colonias Unidas, la
Asociacién de Productores de Soja, Olea-
ginosas y Cereales del Paraguay (APS),
Federacién de la Siembra Directa para
una Agricultura Sustentable (FEPASI-
DIAS), Cdmara Paraguaya de Exporta-
dores y Comercializadores de Cereales y

Oleaginosas (Capeco). CA
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Repleta de tecnologias
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~ La segunda edicién de Tnnovar Feria Agropecuaria
S fue un éxito y brindo las respuestas a los desafios ac- | !
tuales del agronegocio. La muestra, que se desarrollo
P recedida por fuerces lluvias, o] 91 g] 24 de marzo en Cetapar, Colonia Yguazi, Alto

que hizo correr un dia el ini-

cio, Innovar 2018 concluys ~ Parand, presento, en dindmicas y estaticas, las tec-

satisfactoriamente. Mejor pre-

sentada que la primera edicién, con ma- 11010128 Y manejos que requieren los nuevos tiempos.
yor cantidad de expositores y visitances, {1 11() expositores y 14.000 visitantes se dieron cita

esta muestra organizada por la Unién de

Empresas Agropecuarias (UEA), junco g1 €] evento que se consolida como la vitrina de tecno-
con Célula y New Far Company de Ar-

gentina, gust a todos. logias, espacio de actualizacion y negocios.
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Esta exposicién agropecuaria, que se
esmera para alcanzar la excelencia, derro-
ché tecnologfas y llené sobradamente las
expectativas de quienes formaron parte
de ella. Se proyecta para una tercera edi-
cién aun mds exitosa, después dos anos
de 6ptimo posicionamiento. La fecha
prevista va del 19 al 22 de marzo de 2019.

El plato fuerte siguié siendo la
dindmica de maquinarias, que I

- 565
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dio espacio para la demostracién de
los fierros para diferentes utilidades,
sean agricolas, ganaderas o de cons-
truccién. Este afio también se inau-
guré el “Tecnddromo”, un espacio que
permitié conocer mds sobre las tec-
nologias de avanzada y buenas préc-
ticas, durante presentaciones breves y
did4cticas.

Las capacitaciones fueron constan-
tes, la mayorfa en el salén auditorio,
pero también se dieron en el sector pe-
cuario y en los stands de los expositores.

Segiin datos proporcionados por
la organizacién, fueron contabilizados
14.200 visitantes durante los cuatro
dias y totalizaron 110 los expositores.
Esto fue un importante salto frente los
10.000 visitantes y 90 empresas partici-
pantes de la primera edicidn.

Otro punto que resaltar fue la di-
versidad de los publicos. Si bien es
una feria para los productores, como
destacaron los organizadores, partici-
paron de esta segunda edicién, a mds
de productores, estudiantes, técnicos y

empresarios. Todos con el objetivo de
observar tecnologias bien presentadas.

Con algunos factores por corregir,
como una oferta gastrondmica mds di-
versificada y mayor cuidado en los ser-
vicios sanitarios, la muestra logrard su
objetivo y hard sostenible la satisfaccion
de todos sobre ella.

s
Carlos Gomez, gerente general
de Innovar Feria Agropecuaria
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De cara al desafio de crecer. Car-
los Gémez, gerente general de Innovar
Feria Agropecuaria, comentd que tenian
previsto crecer de entre 30 y 40% en can-
tidad de visitantes y fueron gratamente
sorprendidos por la respuesta.

Mencioné que fueron 110 los expo-
sitores que lograron participar en la edi-
cién 2018 de Innovar y que 17 quedaron
fuera por falta de espacio. “Para el proxi-
mo anio tenemos el desafio crecer un 20%
por estos expositores. Ademds se anotaron
durante la feria muchas mds firmas inte-
resadas en participar el otro ano. El com-
promiso va a ser mayor, asumimos la res-
ponsabilidad de contribuir con el Paraguay
haciendo este tipo de ferias”, dijo.

Hizo un balance satisfactorio y a la
vez admitié que pueden existir algunas
falencias, ya que la feria es 100% des-
montable. No obstante es una exposi-
cién que cumplié su cometido, de ser
una muestra bien compacta, donde el
productor, principal publico objetivo,
encontré todo a su alrededor. “Iremos
mejorando en adelante, siempre pen- >
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sando en el visitante para, enriquecer sus
conocimientos y que viva las experiencias
traducidas en negocios”, resalté.

Ademds de la gran aceptacién de em-
presas nacionales, resalté la participacién
de extranjeros. “Hubo expositores de Ru-
sia, Uruguay, Argentina y Brasil. También
vino gente de México y Estados Unidos
para acompanar a sus representantes’.

Aunque no quiso mencionar voltime-
nes de negocios, dijo que la oportunidad
fue interesante y también satisfactoria.

Destacé el esfuerzo de los organi-
zadores y los expositores, ya que esta
muestra implic inversiones millonarias
y un intenso trabajo de 120 personas de
la organizaci6n.

La Pecuaria en Innovar. La pe-
cuaria tuvo su espacio en Innovar con
bovinos, ovinos y equinos en exposicién.
Ademds de capacitaciones constantes
para el mejor manejo de los mismos y
demostraciones de ordefie, manejo de
potro, ademds de lanzamientos de ma-
quinarias en estdtica y demostraciones
en dindmicas, todos para sumar eficien-
cia a la actividad.

También en el salén auditorio se
dio lugar a una charla sobre el Mer-
cado Mundial de Carnes, donde se
dio el diagnéstico sobre los principa-
les jugadores globales. Hubo charlas y
demostracién a campo sobre manejo
de bovinos, equinos y charla prictica

sobre el manejo de ovinos, que ofrecié
recomendaciones a quienes buscan ini-
ciarse en este rubro pecuario, tanto en
lo referente al aspecto sanitario, como
también al manejo integral del rebafio.
Ademds se realizé esquila, bajo la me-
todologfa Tally-Hi. Esta técnica se basa en
la recoleccién de la lana, sin la necesidad
de tener atado al animal. De esta forma se
logra un manejo dentro de los pardmetros
de bienestar, tanto para la oveja como para
el esquilador. José Lucas, asesor en pro-
duccién ovina, fue el encargado de ofrecer
la charla y las demostraciones de manejo.
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Cetapar por su parte también exhi-
bi6 un ejemplar lechero, para difundir
el proyecto Promele que encara con la
asistencia de la Universidad de Obihiro
de Japén. Estos fueron algunos puntos
resaltantes en el sector pecuario de Inno-
var, que llevé propuestas ganaderas para
diversificar y sumar valor a la agricultura.

El epicentro de
la tecnologia

L a apertura oficial y el acto inaugu-
ral de Innovar este afo fue el 21

de marzo. A més de los organizadores,
cont$ con la presencia de autoridades
gubernamentales, distritales y represen-
tantes de gremios de la produccién, quie-
nes coincidieron en destacar a la muestra
como el epicentro de la tecnologia y la
plataforma ideal de negocios.

En la oportunidad, el presidente de
la Unién de Empresas Agropecuarias
(UEA), ingeniero Raimundo Llano,
destacé que Innovar Ferias Agropecua-
rias nacié de la busqueda de un evento
direccionado y enfocado al sector agro-
pecuario. En la segunda edicién el obje-
tivo fue brindar mds herramientas para
todos los productores agropecuarios
para mejorar, ser mds eficientes y efec-
tivos en su sistema de produccién sea
agricola o ganadero. li»
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Reiterd que la intensién es que todos
los productores, sean pequenos, medianos
o grandes, puedan participar en este even-
to y encontrar todas en ella las herramien-
tas y tecnologfas, maquinaria, insumos,
cultivos, servicios y la parte financiera.

Felicité a los productores, por el es-
fuerzo y agradecié al Ministerio de Agri-
cultura y Ganaderfa por apostar en lo que
estan haciendo y por mostrar a Paraguay
y al mundo el potencial de Paraguay.

Plataforma de oportunida-
des. Por su parte, el ministro de Agri-
cultura y Ganaderfa, Dr. Marcos Medina,
alabd la muestra y agradecié a las autori-
dades y a todas las empresas por promover
Innovar, porque constituye una platafor-

Raimundo Llano,

residente de la UEA.
Qe —

ma de oportunidades que fortalecerd a
Paraguay como productor de alimentos.
Recordé los logros de Paraguay como
productor y exportador de alimentos y
destacé el potencial productivo que ain
tiene, ya que solo se ha aprovechado el
23% del mismo. “Esto significa que noso-
tros podemos cuadruplicar nuestro poten-
cial productivo en los proximos anos y por
ello es importante eventos como Innovar”.
Dijo ademds que el siglo XXIT es el si-
glo de la innovacién, del conocimiento y la
tecnologfa y cualquier persona o sociedad
que no apueste a la innovacién, al conoci-
miento y la tecnologia estd postergada al
atraso. “Conocemos el impacto de la tecnolo-
gia. La tecnologia ha cambiado el mundo, la
humanidad en los siltimos arios y también a
la agricultura. La agricultura es una ciencia
y como ciencia precisa del conocimiento de
la innovacion y la tecnologia, es por eso tan
importante mostrar y generar esos espacios
en donde el productor tenga la posibilidad
de conocer, palpar, sentir, aplicar, ejecutar y
poner en el campo a la tecnologia, a la in-
novacién, al conocimiento, que le permita
producir mejor y generar oportunidades’.
No obstante resalté que la tecnologia
tiene que apuntar a los esquemas susten-
tables que responda a tres dimensiones:
econémica, ambiental y social. La tec-
nologia tiene que generar oportunidades
para todos y por lo tanto surge el desafio
de reducir la pobreza de nuestra nacién.
“No podemos permitir que una nacién tan
rica como la nuestra, con todo este poten-
cial tengamos un poco mds del 25% de
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nuestra poblacion en situacion de pobreza.
Ese es un desafio, debemos generar las con-
diciones en que todos los paraguayos tenga-
mos la oportunidad de una vida digna y
tenemos que entender que la mejor y mayor
oportunidad que tenemos para el desarrollo
social y econdmico de la nacion es el sector
agropecuario y forestal. Ante esta realidad
el compromiso de cada uno de ustedes es
fundamental”, expreso.

De interés distrital. A su turno, el
intendente de Yguazd, Mauro Kawa-
no, expresd satisfaccién por acoger a
Innovar e informé que la comuna lo
declaré de interés distrital. Agradecié
a los organizadores por apostar por el
distrito de Yguaza. li»

Mauro Kawano,
intendente de Yguazu.
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GRACIAS A TODOS
POR INNOVAR

Gracias a todos los que decidieron

poner en su campo lo mejor. iy

& . [
Innovar-Dekalpar fue todo un exito.
Los esperamos en Innovar 2019.

INNSSVAR = Dekalpar
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Maguinas en accion

omo en la primera edicidn, la dind-
mica de maquinarias fue uno de los
platos fuertes de la feria. Apreciar los
equipos agricolas exhibidos en los pues-
tos de las diferentes firmas ya represen-
ta un atractivo para los visitantes. Sin

embargo, observarlos en accién genera
un entusiasmo todavia mayor en el pi-
blico. Esto se reflejé en la multitud que
acudié al 4rea de demostracién para co-
nocer las tltimas tecnologfas en maqui-
narias para el sector agropecuario.

Dese a las lluvias caidas en los dias pre-
vios, que retrasaron el inicio de la muestra

e inevitablemente dejaron consecuencias

en el terreno destinado a la dindmica, las
empresas No se negaron a proporcionar sus
maquinarias para las distintas demostra-
ciones. Innovar volvié a ofrecer esta acti-
vidad, con dos propuestas bien especificas.

El programa incluyé la presen-
tacién de equipos destinados a la
produccién y al manejo integral de
forraje, henificacién, elaboracién y
distribucién de raciones. Y en otro de
los espacios se exhibieron los diferen-
tes tipos de trabajos que se realizan en
una superficie agricola, desde las ac-
tividades de labranza, pasando por la
aplicacién de fitosanitarios y siembra

B2 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO  ABRIL2018

José Peiretti,
coordinador de
la dinamica.

directa, y la cosecha. El publico tuvo la
oportunidad de conocer lo dltimo en
maquinarias e implementos agricolas,
de marcas reconocidas a nivel mundial
y que estdn disponibles localmente de
la mano de empresas paraguayas.

La tecnologfa exhibida en Innovar se
encuentra al mismo nivel que la empleada
en paises como Brasil, Argentina o Estados
Unidos, sefial6 el Ing. Agr. José Peiretti,
técnico del Instituto Nacional de Tecno-
logia Agropecuaria (INTA) de Argentina
y coordinador de la dindmica durante la
muestra. “Me parece que tenemos herra-
mientas de punta, que nos brindan la posibi-
lidad de aplicar la trazabilidad al producto
final, lldmese granos si hablamos de comodi-
ties, 0 si hablamos de un producto elaborado’.

El técnico destacé la importancia
de realizar la siembra directa, recomen-
dacién que extienden a toda la regién.
Explicé que el manejo del suelo es fun-
damental en esta zona del pais, por las
caracteristicas y el régimen de precipi-
taciones, ya que tienen una tendencia
TR
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a la erosién hidrica debido a las pendientes. En este sentido
también se debe tener en cuenta la rotacién de cultivos, la fer-
tilizacién, el manejo integrado de plagas, sefald.

Si bien las maquinarias agricolas de dltima generacién
cuentan con equipamientos y tecnologfas que facilitan las ta-
reas al productor, el operador es el eslabén que puede reducir
las pérdidas y aumentar la eficiencia. Peiretti recomendé no
dudar para invertir recursos econdémicos y tiempo en la capa-
citacién del factor humano. “Tenemos que estar preparados para
trabajar con este tipo de maquinarias, para aprovechar todas las
herramientas y las opciones que nos dan, que justamente buscan
hacer el trabajo con menor cantidad de pérdidas, con mayor pro-
ductividad y mayor eficiencia’.

Por tltimo, destacé la organizacién de la muestra y la situé
al nivel de las mejores del mundo. “No tiene nada que envidiar

a las exposiciones agricolas de Argentina, Brasil o Estados Unidos,
en cuanto a infraestructura y en equipos mostrados”. liw P R u MDTU R DE [:RE EI M I E NTU

TRIBACTERIAL
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Tecnologias precisas y sustentables

U na de las novedades incorporadas
en Innovar Feria Agropecuaria en
la edicién 2018 fue el Tecnédromo. Esta
drea cont6 con un espacio especial, con
graderfas y pantalla gigante que permiti6
apreciar con comodidad las presentacio-

nes, en las cuales se dieron mucho énfasis
a todas las tecnologfas de precision en los
diferentes manejos del cultivo, con el fir-
me prop6sito de optimizar costos y lograr
un manejo sustentable.

Entre las presentaciones realizadas
en este sector estuvieron: drones, tec-
nologfa de pulverizacién, pulverizacién
variable y control de gotas, piloto auto-
mdtico, telemetria; agricultura por am-
biente, siembra y fertilizacién variable.

Las demostraciones en esta drea fue-
ron todos los dfas en que duré la feria,
desde las 10:30 hasta las 13:30. El objeti-
vo fue dar detalles sobre la mejor utiliza-
cién de la tecnologfa, a través de demos-
traciones diddcticas en tiempos breves.

El mismo tuvo la coordinacién de un
técnico del INTA, el Ing. José Peretti.

CAFYF demostro practicas
de lavado de envases vacios
en el Tecnodromo

L a Cdmara de Fitosanitarios y Fertili-
zantes (CAFYF) realizé una demos-
tracién prictica sobre el triple lavado y
lavado a presién de los envases vacios de
defensivos agricolas en el Tecnédromo
de Innovar Ferias Agropecuarias 2018,
La demostracién estuvo a cargo el Ing.
Agr. Miguel Colmdn, coordinador de

demostro el Tecnodromo

Programas, el 22 y 23 de marzo. De-
mostrd en préctica los pasos del triple
lavado o lavado a presién. Estos deben
realizarse una vez que se haya utilizado
todo el contenido del envase, de tal ma-
nera a que se pueda reciclar y convertir
posteriormente en diversos productos,
que no tengan contacto directo con la
piel, ni con los alimentos.

Para realizar el “Triple Lavado” se
debe: Agregar agua hasta llenar aproxima-
damente 1/4 del envase, cerrar el envase y
agitar enérgicamente durante 30 segun-
dos, depositar la solucién del lavado del
envase en el tanque de la pulverizadora.
Esta operacion se debe realizar tres veces y
posteriormente perforar el envase para evi-
tar su reutilizacién sin dafar la etiqueta.

Asimismo para realizar el “Lavado
a Presion”™ Se debe mantener el envase
en forma invertida sobre el pico lavador
que posee la pulverizadora durante 30
segundos, verificando que el agua del la-
vado sea vertida nuevamente al tanque.
Es fundamental asegurarse que el agua
utilizada para realizar este procedimien-
to provenga de un depdsito de agua lim-
pia separado del caldo de pulverizacion.

64. * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e« ABRIL 2018

Colmdn aclaré que el triple lavado
o lavado a presién se realiza solamen-
te en envases pldsticos rigidos y des-
tacé que siempre se debe utilizar los
elementos de proteccién individual
adecuados que se informan en las eti-
quetas de los productos.

Destac6 ademds que CAFYF capaci-
ta constantemente sobre estas pricticas
en el marco del Programa CampoLim-
pio, que es un programa de responsa-
bilidad social y ambiental, a los enva-
ses vacios de defensivos agricolas que
se utilizan en la agricultura. EI mismo
responde al compromiso que tiene la
Industria Asociada en CropLife Latin
América con la proteccién y preserva-
cién del medio ambiente y la salud de los
agricultores, asi como el pleno cumpli-
miento del cédigo de conducta para la
Distribucién y Utilizacién de defensivos
agricolas elaborado por la FAO.

El programa busca concienciar y cola-
borar en la elaboracién de un sistema de
recoleccién y transformacién de envases
de defensivos agricolas vacios de pldstico
rigido, triplemente lavados o lavados a pre-
sién e inutilizados y fomentar la respon-
sabilidad compartida entre agricultores,
distribuidores, la industria y el gobierno.

En nuestro pais el sistema de gestién
de envases, se estd implementando con
un grado significativo de avance, segin
los departamentos donde se produce
mayor cantidad de granos. Empezando
en Alto Parand, luego Itapud y ahora en
San Pedro, proyectdndose a futuro en las
demds zonas de produccién de granos.

En el Paraguay, la Cdmara de Fito-
sanitarios y Fertilizantes (CAFYF) y sus
empresas asociadas trabajan desde el afio
1998 en la promocién del triple lavado
de los envases de los defensivos agricolas
y su correcta disposicion. [ 2
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Chinches: Pase por enc
de estos obstaculos

AZAR DE LAS PLAGAS QUE
CRUCEN SU CAMINO

» Flexibilidad y Eficiencia en un solo producto

» Socio ideal para el manejo de orugas

* Formula exclusiva de FMC con dos modos de accidn
* Mayor efecto de Choque
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Agro Santa Rosa
difundio su apuesta

movimiento de semillas del pais, un total
de 230.000 bolsas. Agro Santa Rosa reali-
26 el mayor movimiento de semillas, no solo
con nuestros materiales, sino ademds reali-
zamos la certificacion a través de la pres-

toria en el rubro de semillas, sigue invir-
tiendo en este sector. Para este afio tiene
previsto construir un médulo mds den-
tro de la capacidad de almacenaje. “Va-
mos ampliar nuestra capacidad para con-
seguir atender al aumento de la demanda
de beneficiamiento de semillas a empresas
terceras”, explico.

Hacia materiales propios. Agro
Santa Rosa evoluciona a la par del agro-
negocio paraguayo, y ante esta realidad
surgié la necesidad de que Paraguay ten-
ga materiales genéticos propios, desarro-
llados en Paraguay. Para el efecto se ali6
con el criadero Santa Rosa de Rosario
(Argentina) y la Cooperativa Colonias
Unidas (Paraguay) y formé la empresa
GenePar, sustentando la bandera de Ge-
nética Paraguaya. “Este es el tercer aio que
estamos en el Programa de Investigacion, ya
se inscribieron dos materiales en el Senave y
para la préxima zafra dispondremos del ter-

constante en Innovar

cer material, una variedad muy promisoria
que se estd desarollando en nuestras parcelas
cientificas de observacion”, dijo. li»

tacion de servicios a otras empresas”, dijo.
Esta empresa, ubicada en Hernanda-
rias, Alto Parand y de reconocida trayec-

I a empresa Agro Santa Rosa estuvo
nuevamente en Innovar Feria Agro-
pecuaria. El titular de la empresa, Breno

Batista Bianchi, destacé la importancia de
participar en la exposicién para mostrar el
trabajo que viene realizando la empresa,
apostando fundamentalmente en la pro-
duccién de semillas de soja y trigo, ademds
de insumos agricolas y servicios. “Nuestro
carro jefe es la produccion de las semillas de
soja, multiplicamos variedades RR y las IN-
TACTA, 18 variedades en total”, comentd
al mismo tiempo de expresar preocupa-
cién por el estancamiento del uso de se-
millas certificadas al 30% del total y por el
respeto a la propiedad intelectual.

Pese a un mercado dificil, Agro Santa
Rosa, sigue cosechando logros en el rubro
y menciond que en el 2017 hizo el mayor

= E-
T 5
® Kepler Weber. o Automotor.
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SEMILLERIA

Gl Ao taciendo fecunda la tierra

v Produccién de semillas fiscalizadas y certificadas
v" Comercializacién de agroquimicos

v' Fertilizantes

v Exportacién de granos.

-Permanente acompanamiento técnico
-Promocioén de nuevas tecnologias
-Beneficiamento bajo normas de calidad ISO 9001,

HERNANDARIAS ASUNCION
+595 (631) 22498 / 401 / 091 +595 (21) 605794 / 626

hernandarias@agrosantarosa.com.py asuncion@agrosantarosa.com.py




INNOVAR 2018

. , . . .z y terdpicos de semillas. Para el presente
(Ciagropa resalto calidad e innovacion ConStante o reparamos i novedad gue o pro-
ductos para pasturas’.

El directivo resalté entre los dlti-
mos lanzamientos puestos por Ciagro-
pa en el mercado, un fungicida cura-
semilla para soja y un herbicida que es
imazetapir al 30%.

Ciagropa tiene pocos afios en el
mercado, pero se va posicionando pau-

latinamente con productos de calidad y
formulaciones originales. “Hay que tener
en cuenta que como industria nacional de
productos genéricos, nosotros trabajamos
los principios activos que van liberando
patentes de moléculas conocidas, pero en
el formulado es donde estd la diferencia,
aqui agregamos coadyuvantes, adherentes,
dispersantes y otros elementos necesarios
para que los productos tengan la eficacia
requerida y la vigencia que la empresa se
propone. Todo esto hace que nuestro punto
fuerte sea la calidad de nuestros formula-
iagropa estuvo presente en Innovar “Somos una empresa de innovaciény  dosy hoy con orgullo estamos decimos que
2018. Esta industria nacional de  cada afno estamos lanzando al mercado  somos la tercera industria en importancia

>

agroquimicos forma parte del Grupo  entre tres y cuatro formulaciones nuevas,  en volumen de produccién en Paraguay
Dekalpar y es parte de la UEA, organi-  ya sea herbicidas, insecticidas, fungicidas  resalté Caballero. li»
zadora de esta feria. El Ing. Cesar Caba-
llero, Gerente Comercial de Ciagropa,
destacé el despliegue de tecnologia e
innovacién presentada en la feria, y en
sintonfa con el propdsito de esta exposi-
cién presentd los defensivos agricolas de
fabricaci6n propia.

Historiando a Ciagropa comentd
que esta industria, instalada en Villeta,
departamento Central, se inicié hacien-
do formulaciones para otras empresas a
principio del 2012. En el 2014, ya con
registros propios empezé a formular al-
gunos productos y a partir del afio pasa-
do dispone de una treintena de produc-
tos registrados que son comercializados

con mucho éxito en Paraguay.

o Eay e o e
® Grupo Sato. Pulvipar.
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COVER

Curasemilla
Coverseeds es el Fungicida
Curasemilla que se suma a la
Familia Ciagropa para completar

su linea de productos para Soja.

Es un Fungicida terapico para el
tratamiento de las Semillas de

@
Soja y de muchos otros cultivos.

Protege la germinacion y el
desarrollo inicial, permitiendo

el establecimiento de un e~ @
stand optimo de plantas.
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suelo y alrededor de la semilla. @ :

Se puede mezclar con insecticidas
curasemillas e inoculantes de uso

— &)
general en soja.

C IAG R O P A Planta Villeta:

Lomas Valentinas 3902
Parque Industrial “Avay”
Villeta - Central - Paraguay
Tu aliado en el commpo

(0225) 952 265 - (0225) 952 669 - (0984) 566 500

COMPARIA DE AGROQUIMICOS DEL PARAGUAY S.A.
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C iabay insumos se presentd en Inno-
var y destacd los diversos insumos
agricolas de su representacion, entre ellos
la exclusividad de defensivos y genética
de Bayer, fertilizantes Coopavel, la linea
de Tiroleo, Grap y otros.

Rechieri Luis Mocelin, coordinador
de nutricién de Ciabay, explicé que ofre-
cen insumos para los diferentes requeri-

(Ciabay con diversos insumos agricolas

mientos de la agricultura. En cuanto a
fertilizantes destacé a la linea de Coopavel
que son fertilizantes con micronutrientes
y hormonas. La otra gama de fertilizantes
son de Tirdleo, una industria nacional que
permite disponer de una convinacién de
NPK mds humus, que es el Tiroleo Abo-
min. “Este viene incrementado con micro-
nutrientes esenciales para las plantas”, dijo.

Motormarket.
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Bayer. También dispuso de la com-
pleta linea de Bayer, que es una ex-
clusividad de Ciabay. En la parcela
presentada en Innovar expuso el fun-
gicida Cripton, un producto altamente
eficiente para el control de la roya en la
soja. En cuanto a genética de soja estu-
vo las variedades Credenz de las cua-
les fueron expuestas cuatro, dos con la
tecnologia INTACTA RR2 PRO y dos
con la tecnologia RR 1. Las variedades
INTACTA fueron la 5907 y la 6806.
Las RR1 fueron la 6205 y 6505.

Presenté ademds la linea de nutri-
cién especial de Grap. Los lanzamientos
de esta linea fueron GrapGrad y GrapE-
vic-S. El primero es un estimulante que
ayuda a la planta en su formacién vege-
tativa y el segundo aporta nutricién con
un poco de nitrégeno.

Ciabay también aprovechd la feria
de Innovar para lanzar su nueva imagen
como producto de una reestructuracion
de la empresa, que ademds implicard
mejores servicios para sus clientes. >

Rechieri Luis Mocelin, coordinador
de nutricion de Ciabay.

Grupo Bahia.
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Es la principal fuente
de informacion sobre
[ ] el producto.

¢Por qué es importante leer la

etiqueta de un defensivo agricola?

Contiene informacion sobre los
2 cultivos, las plagas, malezas
® y enfermedades en los cuales

se recomienda utilizar el producto, al
igual que la dosis y tasas de aplicacion,
ademas de otros datos importantes.

Contiene informacion sobre como
3.

manipular defensivos agricolas y
como proteger su salud y el ambiente.

/| .Gunt'iene informacion sobre las
I " medidas de primeros auxilios y
antidotos en caso de una intoxicacion.

¢ empresa, el nimero de registro del
producto y el nimero de libre venta
otorgados por el SENAVE.

5 Contiene el Numero de registro de la

Miembro de ¥
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(Caltech con soluciones
para diversos cultivos

Agrosystem con Insumos
de calidad e innovacion en
agricultura de precision

grosystem presentd los diversos insumos para el agro

en un destacado stand durante la segunda edicién de
Innovar Feria Agropecuaria. Difundié las bondades de los
fertilizantes Yara que representa en el pais y los equipos de
Agricultura de Precision de las marcas Raven y Agrotax.

Mario Torales Franco, del departamento comercial de
Agrosytem, destacé los fertilizante granulados de Yara y los
fertilizantes foliares de la linea Yara Vita, ademds de una
gama amplia de agroquimicos que comprenden herbicidas,
fungicidas e insecticidas. También la apuesta identidad de
esta empresa, que son los equipos para agricultura de pre-
cisién, de la mano de reconocidas marcas globales que son
Raven y Agrotax.

Novedad. Como novedad en la linea de equipo de Agri-
cultura de Precisién resaltd la plataforma integral FGS de la
marca Agrotax. Este equipo opera con guiado satelital, pue-
de trabajar con piloto automdtico y también como monitor
de siembra.

Ademis, permite hacer dosificacién variable y practicar
corte de seccidn.

Torales record6 que Agrosystem estd trabajando en forma
directa con productores. Cuenta con su casa central en Cam-
po 9, departamento de Caaguazi y distribuye sus productos a
través de las cooperativas en las diferentes zonas del pais.

Regional. o Cadec.

72 « ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e ABRIL2018

L a empresa Caltech present6 sus diversas lineas de protec-
cién para cultivos en Innovar. Durante la feria destacé
las lineas de Simbiose, Acadian y Geox. Breno Paranhos,
socio de la firma, comenté sobre los productos de Simbiose
entre los que resalté un bio fungicida de suelos a base de
trichoderma y el BT Control a base de una bacteria Bacillus
Thuringiensis para el control de orugas, ademds de Plocher
un bioactivador de suelos que actiia como un revitalizador
de suelos en la parte microbioldgica y fisica aumentando la
materia orgdnica.

Asimismo, de la linea Acadian, de origen canadiense
destacé un producto desarrollado a base de un extracto de
algas, el cual trabaja como un bio estimulante que ayuda a
las plantas a resistir el estrés, la falta de agua y exceso de ca-
lor o frio. Paranhos mencioné
que el producto es utilizado
hace 2 afos en el pais con bue-

PLOCHE
nos resultados. Destacé tam- Bioactivador do Suel 4

bién linea Geox, la primera FUTURO ESTA
QUE PLAN

5 ST

desarrollada en el campo por
la empresa, correctivo de alta
performance para el suelo, que
propociona calcio, magnesio,
azufre en altas cantidades co-
rrigiendo asi el pH del suelo y
eliminando el aluminio. 1>

Matrisoja.
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C etapar no pudo estar ausente en la fe-
ria. Esta institucién anfitriona expu-
so sus investigaciones y servicios para el
sector agropecuario. Entre los destaques
en su stand estuvo el Proyecto de Mejora-
miento de la Leche (Promele) desarrolla-
do a través de un acuerdo entre Cetapar y
la Universidad de Obihiro del Japén.

Juan Carlos Nufez, encargado de
la produccién animal, informé que ac-
tualmente disponen de 30 vacas, de las
cuales 18 estdn en ordefio, 10 estan pre-
fiadas y 2 desmamantes.

Comenté que todos los terneros que
nacen de Promele ya son resultados de
inseminacién artificial, hecho por los
veterinarios que trabajan en el proyecto.
Para ilustrar el proyecto Promele estuvo
exhibido en la parcela un desmamante de
la raza Holando.

Por su parte, el Ing. Agr. Francisco
Ferndndez, explicé sobre los trabajos de
investigacién que viene desarrollando
Cetapar, entre los que destacé las tareas
en soja, fruticultura y yerba mate. “7ra-
tamos de diversificar las dreas, hacemos
investigaciones a campo sobre soja, maizy
trigo, dependiendo de las necesidades que
tienen las empresa y otras instituciones, a
quienes les brindamos los servicios”, dijo.

Ademids de Promele resalté el pro-
yecto de yerba mate, fruticultura y ser-
vicios de laboratorio. “Nuestro objetivo es
ayudar a los pequenios, medianos y grandes
productores. Tenemos un enfoque investi-
gativo y de servicios”, enfatizo.

Unicoop. Estuvo presente en Innovar
junto a Cetapar y difundié los productos
de Produquimica, una empresa con 53
afios de trayectoria en el mercado de nu-
tricién y fisiologia vegetal. Con propues-

Cetapar difundio sus investigaciones y Servicios

tas de un programa llamado “Supera”
que asi como sugiere, desaffa a superar
limites de productividad.

En fertilizacién de suelo estdn el Sulfur-
gran B-max y el Produbor 10% que tienen
como objetivo suplir la demanda de azufre
y boro, nutrientes que se presentan deficien-
tes en la mayorfa de los suelos del pais.

En el tratamiento de semillas de soja,
este programa cuenta con un produc-
to que en su primer afio se ha destacado
bastante en el campo, el Up! Seeds, que es
un compuesto de niquel, cobalto y molib-
deno con enraizador a base de extractos
de algas, que otorga un sistema radicular
mejor desarrollado, lo que permite mayor
tolerancia a las sequias y eficiencia en la
extraccién de nutrientes. Ademds, cuen-
ta con la tecnologfa de un polimero que
mejora el recubrimiento de las semillas. Y
para las gramineas un producto llamado
Improver, ya con resultados comprobados.

Posteriormente, para aplicaciones

foliares entre los estadios fenoldgicos

V4 a V6, presenté el Profol NiCoMo
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Dry que contiene 26% de molibdeno,
ademds de cobalto y niquel. El Tonus,
producto mds completo nutricional-
mente, recomendé para el aumento de
la efectividad y longevidad de los né-
dulos ademds de reducir el estrés de las
plantas, con lo que también se aminora
el abortamiento de flores y vainas.

El programa se completa con el Kellus
Inox y Kellus Imune visando nutricién y
defensa. El primero es un compuesto de
cobre, manganeso y zinc, para aplicacién
con glifosato, que aumenta la actividad fi-
siolégica de la planta y reduce el efecto fi-
totdxico del herbicida al cultivo. El segun-
do es un fosfito de potasio, que ademds
contiene cobre, magnesio y azufre. Es un
inductor de resistencia y estd direccionado
a mantener la sanidad del cultivo contra
enfermedades fungicas y bacterianas.

Un cultivo bien manejado posee alto
potencial productivo, se tiene que garan-
tizar el rendimiento con el llenado de
granos. El Proacqua Maduracién es un
compuesto nutricional completo para
suplir la demanda, aumentar la translo-
cacién y efectividad del llenado.

En tecnologia de aplicacién, Pro-
duquimica cuenta también con una
linea de coadyuvantes, que es Triunfo.
A parte de ofrecer a socios y clientes un
servicio gratuito de asistencia técnica es-
pecializada en tecnologia de aplicacién.

La Unicoop reafirma su compromiso
con las cooperativas asociadas y clientes
en brindar excelentes productos, asisten-
cia diferenciada y proyectos innovadores
para el desarrollo y el crecimiento soste-
nible de la agricultura. lin>
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Excelente control de Roya Asiatica + nueva formulacion = maximo rendimiento

Aproach’ Power, la formula superior.
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Dekalpar con amplio portafolio y nuevas propuestas

ekalpar llevé su amplio portafolio

de en genética e insumos para los
principales cultivos agricolas y presenté
la nueva incorporacién para la fertili-
zacién nitrogenada liquida Fertec, un
producto que promete el mdximo apro-
vechamiento.

El Ing. Agr. Arnaldo Miguel Gonzd-
lez, jefe de productos de Especialidades
explicé que disponen productos del gru-
po tanto para una buena complementa-
cién de los cultivos con la linea Wuxal,
un fertilizante foliar de origen alemdn
que trabaja bajo tres pilares que son:
Formulacién con suspensién concentra-
da, la ley del minimo y Caracteristicas
cualitativas. Contiene macro y micronu-
trientes en alta concentracién. Este pro-
ducto ofrece opciones desde tratamiento
de semillas hasta llenado de granos, para
todos los cultivos que hoy el productor
estd desarrollando en su campo. Wuxal
es un aliado que complementa las nece-
sidades nutricionales, y de esa forma el
cultivo llega a expresar el mdximo rinde.

También destacé el Coadyuvante
Speed Wet que tiene el diferencial de
ofrecer solucién integral para las apli-
caciones, Maxion para los herbicidas y
el Siliconado para insecticidas y fungi-
cidas. El producto posee caracteristicas
especificas, que le dan una proteccién y
una vida mds largas a las gotas sobre el
objetivo.

En cuanto el fertilizante nitroge-
nado liquido Fertec comenté que tiene
28% de nitrégeno y 5% de azufre. “Este
producto llega para competir con todos
los nitrogenados, tanto la urea como el
sulfato de amonio. El diferencial de Fer-

tec es que tiene un aprovechamiento del
95% préicticamente, no tiene pérdidas.
La aplicacién se hace con las pulveriza-
doras tradicionales. Es un producto que
viene para revolucionar en cultivos de
mafz, trigo, arroz y cafia de aziicar.

Estuvo ademds el Inoculante Nitra-
gin, que tiene un diferencial por con-
tener en su formulacién, aparte de las
bacterias (Rhizobium) una molécula que
es patentada por el fabricante que es el
LCO, molécula sehal que acelera la co-
lonizacién de los nédulos y por ende el
productor va tener un mejor desarrollo
inicial de su cultivo de soja que al final
le va brindar beneficios de mejores resul-
tados de rinde.

Microstar es otra propuesta de De-
kalpar, un fertilizante que combina en
su formulacién la tecnologia de micro-
granulos en mezcla quimica aportando
NPSZn, para su uso en el arranque de la
siembra y junto a la semilla fertilizando
al cultivo, favoreciendo el acceso y la dis-
ponibilidad de los nutrientes aplicados,
en la zona de absorcién de raiz.

Genética. Por su parte, ellng. Miguel
Florentin, jefe de producto de genética de
Dekalpar informé sobre el portafolio de
genética de Dekalpar, como los hibridos
de maiz Dekalb y las variedades de soja
de Don Mario Semillas, Monsoy y Baup.

Entre los materiales de soja destacé la
Don Mario 62R63, la Don Mario Garra
IPRO y Don Mario60162.De Monsoy la
novedad fue la M5947, un material que-
busca aportar rapidez y alto techo pro-
ductivo. La recomendacién de siembra es
desde 10 de setiembre en adelante.
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Florentin también destacé las semi-

llas de soja con tratamiento industrial
de Dekalpar. Es DKMax Seed Pro, que
ofrece semilla lista para la siembra, con
tratamiento de fungicida, insecticida,
inoculante y la garantia de Dekalpar.
En maiz recordé que siguen con la
representacién exclusiva de los hibridos
Dekalb, de los que resalté al DKB 290
con biotecnologia VT3pro, que estd
posicionado mas para el Norte del pafs,
el DKB 390VT3pro, aporta mayor te-
cho productivo y calidad de granos y
el hibrido destacado, el mds répido
el 7910VT3pro. También menciond
el nuevo hibrido que es el DKB 330
también con la biotecnologia VT3pro,
que viene para completar el portfolio,
un hibrido bastante rdpido, un stper
precoz, que se caracteriza por la buena
calidad de granos. Anuncié que para la
campafa préxima ofrecerdn un hibrido
mids, el DKB 265VT3pro, cuya carac-
teristica es muy parecida al 7910, pero
que mejora en sanidad y en potencial
productivo. li»

Miguel Florentin, jefe de producto
Py de genética de Dekalpar.
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C olonial Agro estuvo presente en la
segunda edicién de Innovar Feria
Agropecuaria y se mostré en un relevante
espacio, donde reunié a todos sus repre-
sentados y difundid los resultados de los
variados productos que ofrece para el agro.
El sefior Pablo A. Mauger, Director
de Operaciones de Colonial Agro, desta-
c6 la apuesta que pone la empresa en las
actividades del campo, para ello aporta
tecnologias de diferentes empresas espe-
cializadas en varios segmentos, como Nu-
tricién Foliar, Defensivos Agricolas, Fer-
tilizantes y ofrece los servicios de acopio.
Entre las firmas aliadas, cuyos pro-
ductos fueron expuestos en la parcela de
Colonial Agro durante Innovar se en-
cuentran: FMC Quimica S.A. de Brasil,
Omega de Brasil, BlackSoil de Argenti-
na, Macroquimica Ltda. de Brasil, Arys-
ta LifeScience, Nidera y Monsanto.
“Nuestro objetivo fue exponer la efec-
tividad de los productos que ofrecemos en
una feria técnica y eso se estd logrando
aqui”, dijo Mauger.
Explicé que el objetivo de Colonial
Agro es ir reposicionando la empresa y
estar cerca del cliente, dar el respaldo a los

Colonial Agro presente con diversos
Insumos y servicios para el agro

productores agricolas en lo que necesitan
y brindarles asistencia integral con provi-
sién de insumos de calidad, acompana-
miento de un equipo técnico y servicio de
acopio granos en las diferentes regiones.
“El servicio de acopio de granos siempre
es un foco importante de Colonial Agro y
hoy estamos con 14 plantas de Acopio en las
principales zonas de produccion del pais.

Juan Carlos Fretes, director
comercial de Colonial Agro.
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Tenemos cobertura en Gleba 11, en Min-
ga Guazu, Santa Teresa (Mcal. Lipez),
Kuimba'é/San Vicente (Santa Rita), Es-
quina Gaucha (Santa Rita), Pacii Cua
(Naranjal), en Pacuri (Abai, Caazapd),
Naranjito (San Rafael del Parand), Iru-
na, Curupayty (Santa Rosa del Monday),
Curuguaty (Canindeyit), Raiil Pena, 7 de
Agosto (Carlos A. Lopez) y todas las zonas
mds productivas hoy en agricultura”, dijo.
Por su parte, el Ing. Agr. Juan Carlos
Fretes Lugo, Director Comercial de Colo-
nial Agro, resaltd las novedades que ofre-
cen con las empresas aliadas y mencioné la
linea de Nutricién de Macroquimica, que
comprende una amplia gama de produc-
tos a base de Acido L-Glutdmico, Extrac-
to de Algas y Micronutrientes requeridos
por la planta para demostrar su méximo
potencial de rendimiento, productos para
su uso y aplicacién desde tratamiento de
semillas, desarrollo vegetativo, hasta lle-
nado de granos. Los resultados de la apli-
cacién de estos productos estamos mos-
trando a los productores durante la feria.
También resalté una nueva tecnolo-
gia de fertilizacién de cultivos, llamada
“Siembra Liquida”, que consiste en la apli-
cacién de fertilizante liquido en el mo-
mento de siembra, en remplazo del tradi-
cional fertilizante granulado. “Proveemos
al Productor de un equipo que se adapta a
la plantadora para realizar la aplicacion del
[fertilizante liquido”. Esta tecnologia brin-
da disponibilidad inmediata del nutriente
en el suelo para que sea absorbido por la
planta. Ademds otorga otras ventajas adi-

Alexandre Buss, gerente
regional de ventas de Omega.
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cionales como la uniformidad de la hu-
medad del suelo, lo que contribuye a que
la germinacién también sea uniforme.
“Esta es la tecnologia de Siembra Liquida
que ofrecemos con la representacion de la
empresa argentina BlackSoil”.

Otras de las propuestas que ofrece
Colonial Agro y destacadas por el Di-
rector Comercial fue la presentacién de
Torange, aceite vegetal de naranja, fabri-
cado por la Compafifa Omega de Brasil y
los defensivos agricolas producidos por la
multinacional Arysta LifeScience.

A su turno Alexandre Buss, Gerente
Regional de Ventas de Omega, explicé
sobre el producto ofrecido por esta indus-
tria a través de Colonial Agro. “Torange”,
un aceite vegetal hecho a base de cdscara
de naranja. Es muy rico en un quimico
llamado D-limoneno, constituye un ten-
so activo muy potente, reemplazando con
ella los aceites tradicionales en las aplica-
ciones. Se logra una pulverizacién con un
tenso activo mds eficiente para lograr un
efecto esparcidor, adherente y penetrante
del caldo de la aplicacién agricola.

Es de procedencia brasilena, fabricada
por la empresa Omega cuya planta indus-
trial estd en Canoas, Rio Grande Do Sul.
“El producto estd en el mercado brasileno
hace 7 anos y hace un anio en Paraguay’,
dijo el representante regional de la fébrica.

Entre los productos de Arysta LifeS-
cience se destacaron Select y Orthene.
Felipe de Marco, representante de Arysta
LifeScience comentd que Orthene es un
insecticida a base de Acefato, para con-
trol de chinches cuya cualidad funda-
mental es que es un producto de alta efi-
ciencia y que trabaja con dosis menores.

Select por su parte es un herbicida a
base de cletodin cuyo principal objetivo
es el control de la maleza denominada
Digitarfa Insularis (kapin amargoso o
kapi'i pororé).

Semillas y Acopio. Colonial Agro
también ofrece material genético de alta
calidad y en la feria anuncié novedades
para los agricultores. La Ing. Agr. Sandra
Prieto, encargada de la Produccién de Se-
millas y Asesora Técnica de la compania
comentd que multiplican materiales obte-
nidos por Nidera Semillas y por Monsan-
to. La novedad para la préxima campana
es un material con tecnologia INTACTA

Sandra Prieto,

encargada de la

produccion de semillas
PY de Colonial Agro.

—

de Nidera, NS 5959 IPRO. Ademds, como
en la campana anterior, las otras varieda-
des que multiplican son NA 5909 RG de
Nidera y Monsoy 6410 IPRO de Monsan-
to. “Estos dos materiales y la nueva variedad
de Nidera pondremos a disposicion del Pro-
ductor para la préxima campana’.

Por su parte, Reinerio Ramén Ga-
marra, Gerente de Silo comenté que Co-
lonial Agro ofrece el servicio de acopio
de granos. Para la campafia vigente la
empresa tiene previsto acopiar 110.000
toneladas de soja, 45.000 toneladas de
maiz y trigo de acuerdo a la disponibili-
dad de mercado.

FMC junto a su
representante Colonial Agro

MC participé en Innovar con su

represente Colonial Agro. El Ing.
Cesar Dario Gonzélez, en representacion
de la empresa explicé que en la oportu-
nidad difundieron todos los productos
para maiz y soja. Las propuestas abar-
caron desde tratamiento de semillas, en
este segmento estuvo Rocks, que viene a
cubrir el espectro de insectos cortadores y
masticadores. El mismo puede ser utiliza-
do tanto en soja como en maiz. También
la oferta de FMC para el control de male-
zas estuvo completa, sea para desecacién
como en preemergencia. En este grupo
estuvieron Aurora, Authority y Gamit.
El Aurora es un producto indicado para
mezcla con el glifosato y el 2,4-D, ideal
para el control de las malezas de dificil
control como la conyza conocida como
buba o mbu'y, la Santa Lucia, ysypo'i y
otros. “Este producto tiene el plus de que
acelera la desecacion y potencia la accion
del glifosato y el 2,4-D”, dijo Gonzdlez.

Reinerio Ramon
Gamarra, gerente
comercial de silos

Felipe Marco,
representante
de Arysta
LifeScience.
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También destacé al Authority como
el herbicida preemergente de mayor sa-
lida para el cultivo de soja, ya que estd
permitiendo resultados muy satisfac-
torios en cuanto a control de banco de
semillas de malezas, por lo que es bien
considerado para hacer una limpieza de
las parcelas que estdn con alta infesta-
cién de plantas dafiinas. También con-
tribuye a un soporte para el glifosato,
para un manejo en pos emergencia mu-
cho m4s simple sencillo y eficiente.

Como el mds innovador de la cartera
menciond al Talisman, indicado para el
control de chinches, (Carbosulfin 15%
p/v + Bifentrin 5% p/v), ideal para rotar
los principios activos y los mecanismos
de accién que habitualmente estd usan-
do el productor.

El representante de FMC anuncié
que con la incorporacién de la linea de
producto de DuPont, FMC estard ofre-
ciendo al mercado novedades bastantes
interesantes, a corto, mediano y largo

plazo, ya que FMC ha adquirido algu-
nos productos y gran parte del desarro-
llo de DuPont. “Con esto estariamos en
breve teniendo novedades para el mercado
paraguayo”, dijo. li»
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Juaﬁ ICal-‘Iclss Fretes, Cesar Dario
Gonzalez y Pablo Mauger.
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Agrofértil presentd nuevas propuestas durante Innovar, Feria Agropecuaria

C omo miembro de la Unién de Em-
presas Agropecuarias (UEA) Agro-
fértil marcd presencia en Innovar, Feria
Agropecuaria con un atractivo, entrete-
nido y didéctico stand, que lo convirtié
en una parada ineludible de los visitan-
tes. Llevé ademds nuevas propuestas en
defensivos agricolas y apostd por capaci-
tacién constante sobre correctas pricti-
cas agricolas.

Devanir Ribeiro, Gerente de Mar-
keting, destac6 el empefio que pone
Agrofértil para traer innovacién a esta
feria, ofreciendo orientacién técnica a los
agricultores, de tal manera a que viendo
y escuchando consigan recabar la ma-
yor cantidad de informacién. “En esta
segunda edicion de Innovar nos enfocamos
en atender las necesidades del productor y
ofrecer informaciones técnicas, ofreciendo
charlas sobre el control de plagas y enfer-
medades, posicionando nuestros productos
y destacando la importancia de realizar
una rotacion de principios activos. Todo
esto traemos en innovar 20187, dijo.

Mencioné que el objetivo de la em-
presa es garantizar la produccién del
agricultor por lo que promueven y reco-
miendan rotar o alternar los insectici-
das y fungicidas utilizados, ofreciendo
distintos principios activos, disminu-
yendo de esta manera la probabilidad
de las plagas y enfermedades desarro-
llen resistencia, permitiendo al produc-
tor un control efectivo. Con este pro-
pésito en esta feria Agrofértil lanza al
mercado tres nuevos fungicidas: Veloz,
Veloz Ultra y Cardinal Plus, disefiados
para completar nuestro Programa de
fungicidas.
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Esta innovacién no solo se limita a lo
ya mencionado, también presentaron no-
vedades en el Programa para el Control
de Chinches. Agrofértil recomienda el
uso de tres generaciones de insecticidas.
El AlfaK 3.0, Agresor y Militar, este dlti-
mo es el lanzamiento de la firma para esta
zafra, un insecticida con mayor espectro
de control y residualidad, de ridpida movi-
lidad y mayor poder de volteo. “Este nue-
vo insecticida controla el chinche marrén y
el chinche verde pequeno”, afirmé.

Devanir Ribeiro, gerente de
marketing de Agrofértil.
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Con estas innovadas opciones Agro-
fértil fortalece su propuesta para rotar
principios activos y grupos quimicos,
acompanando al productor para asegu-
rar su ciclo productivo.

Fertilizantes. En cuanto a fertilizan-
tes, Ribeiro destacé que Agrofértil con
Linea Fertilize desarroll6 KBOR, un
fertilizante de alta tecnologfa para suplir
la necesidad nutricional de los cultivos
frente a la demanda de B y K, un pro-
ducto con un elevado padrén de calidad
y eficiencia agronémica, que permite rea-
lizar una aplicacién prictica y uniforme
de los nutrientes B y K, resultando en
excelentes resultados en el campo.

También presentd las novedades en la
“Linea RindeMds”, de Yara Fertilizantes.
“Soberano, Robusto y Absoluto”. Todas ellas
contienen ocho nutrientes en el mismo
granulo, garantizando la distribucién de
manera uniforme en el suelo. Destacé ade-
mds que la Linea RindeM4s cuenta con un
recubrimiento, que actia como un agente
anti-polvo, que ofrece ventaja operacional
y uniformidad en la aplicacién.

Genética. Destacé los tltimos lanza-
mientos de hibridos de maices Agroeste,
el AS 1777 PRO3 y AS 1633 PRO3 que
cuentan con la tecnologia VT TRIPLE
PRO que ofrece proteccidén sobre tres
problemas distintos que aparecen en el
cultivo de maiz, 1) Proteccién subterra-
nea 2) Proteccién contra la oruga de la
espiga 3) Permite la aplicacién de un her-
bicida selectivo, el Roundup UltraMax
para el control de malezas, hasta el esta-
dio V6; orientd a los productores sobre la
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importancia del cultivo de refugio para
preservar la tecnologfa.

En soja presentd las variedades de
Monsoy, Nidera, Don Mario y Bras-
max. ‘Buscamos acomparnar al productor
en todo su ciclo productivo desde ya hace
arnos, ofreciendo productos de calidad y ase-
soramiento técnico, con la garantia de una
recomendacion segura’, resaltd.

Malezas resistentes el
nuevo desafio para la
produccion agricola

n el marco de la segunda edicién de

Innovar Feria Agropecuaria, Agro-
fértil presenté una charla sobre malezas
resistentes, con la disertacion del espe-
cialista brasilefio Ing. Agr. Phd. Donize-
tti Aparecido Fornarolli.

El experto destacé la importancia
que implica este tema y los problemas
que se presentan con las malezas de di-
ficil control, en el manejo de la produc-
cién y los resultados de la cosecha.

Menciond que en su momento hubo

tecnologias que vinieron como “salvado-
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ras” para el manejo de malezas, pero tras
su intensa utilizacién algunas malezas
desarrollaron resistencia/tolerancia por
lo que hoy se tornan de dificil control.
Ante esta realidad volvié la necesidad de
utilizar diferentes principios activos para
el manejo de malezas.

Expres6 que en la actualidad se siguen
realizando estudios sobre la integracién
de los productos con los cultivos, de tal
manera a lograr los resultados esperados
en el control de malezas. Afirmé ademds
la importancia de realizar la rotacién de
cultivos para encarar esta realidad.

Fornarolli
de hacer rotacién de cultivos, sembrar

reiterd la importancia

maiz, soja, trigo y plantas de cobertura.

Donizetti Aparecido Fornarolli
durante la conferencia.

También dijo que una alternativa vélida
es sembrar un 10% de la propiedad con
nabo, combinar con avena y otros, con
esta prictica se va rotando toda el 4rea
de la propiedad. Estas pricticas se deben
monitorear, observar el comportamien-
to y considerar los resultados.

Insisti6 que no es recomendable
sembrar siempre los mismos cultivos,
porque la rotacién de cultivos ayuda a
un mejor manejo de las malezas, tam-
bién para la sustentabilidad del manejo
agricola son importantes adoptar las
précticas culturales, quimicas y biold-
gicas para un manejo eficaz de malezas,
plagas y enfermedades, concluyd. 1>
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Diagro presente con su
linea mas completa

D iagro estuvo presente en la segunda
edicién de Innovar y present6 la li-
nea mds completa para los cultivos soja
y maiz. En variedades de soja expuso
cuatro materiales de Macro Seed que
fueron: LDC 5.9, LDC 6.0 que son RR1
y de INTACTA MS 01 IPRO y MS 6.3
IPRO. En maiz CD 3612 PW.
Reginaldo Sita, director Comercial
de Diagro, destac6 ademds toda la linea
de insumos, empezando con los curase-
millas, la Soja Stiper, que es un programa
muy equilibrado para el cultivo de la soja.
También resalté el programa CS Maiz,
que incluye curasemillas para maiz y la li-
nea para manejo de malezas, ademds de los
lanzamientos para manejo de plagas que
son productos para el control del complejo
de orugas, chinches y mosca blanca.
Destac6 ademds las nuevas for-
mulaciones de fungicidas con cuatro
principios activos para garantizar la
productividad al cliente. Todos son de

=
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la industria Industria de Agroquimicos
CHD’s Agrochemicals S.A.I.C. una in-
dustria paraguaya que, estd cumpliendo
10 anos en el mercado. Esta industria
pertenece al Grupo Diagro que tiene
una trayectoria de 27 afios de creacién.
En otro momento el directivo men-
cioné que Diagro estd trabajando muy
fuerte, caminando para ser lider de mer-

cado. “Es un mercado dificil, competiti-
vo, pero nos gusta formar parte de ella.
Tenemos ganada la confianza, conocemos
a nuestros clientes y sabemos sus necesi-
dades que buscamos responder”. Sobre la
feria expresé satisfaccién, ya que Inno-
var Feria Agropecuaria en esta segunda
edicién consolidd sus objetivos claros, lo
cual motiva a los expositores y visitantes.

-

Sojapar preseto su nuevo material en Innovar

"ﬂ "
] -,
L]

Innovar fue el escenario oportuno

para que el Instituto de Biotecnolo-
gia Agricola (Inbio) y el Instituto Pa-
raguayo de Tecnologfa Agricola (IPTA)
presenten la nueva variedad de soja, So-
japar R 34, un material mds precoz que
las anteriores y con la resistencia a la
roya. El comportamiento fue expuesto

en plots, donde se sucedieron los visi-
tantes para observarla y saber mds deta-
lles. En el auditorio de la feria, el vienes
23 de marzo se presenté el modelo co-
mercial de este material nacional.

La Ing. Agr. Ana Mongelos, profesio-
nal del Inbio, explicé que este nuevo ma-
terial, Sojapar R34, al igual que los dos
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que lo precedieron (Sojapar R19 y Soja-
par R24) tiene el gen de resistencia a la
Roya. La diferencia mds notoria estd en el
ciclo y la altura de la planta. “Es mds pre-
coz que las anteriores y de menor altura’.

Mencioné que como todas las va-
riedades de Sojapar estd bajo el sistema
comercial de Sojapar, donde la obtentora
solicita al agricultor que haga la declara-
cién de granos de uso propio y sobre eso
haga el aporte para el programa de inves-
tigacion, ya que al momento de la compra
de la semilla, en el precio ya incluye la re-
galia correspondiente. “E! sisterna comer-
cial solicita si el productor va a reservar su
grano para semilla, que haga el aporte de la
regalia sobre esa reserva declarada’.

Otra novedad en la parcela del
Inbio fuer la variedad Bioceres. Esta
forma parte de otra linea de trabajo
manejada por Inbio, con el objetivo de
ofrecer mds alternativas y diversificar
mis su cartera, explicé Mongelos. La
primera variedad ensayada y registra-
da es la Bioceres 5.91. Se destaca por
su precocidad y alta productividad. 1>
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D urante la segunda edicién de In-
novar Feria Agropecuaria Glymax
lucié en un imponente espacio, donde
recibi6 a sus clientes y mostré sus me-
jores productos. Jacir Boaretto, director
comercial de Glymax expresé que en esta
edicién se presentaron mejor preparados,
a tono con la organizacién y las demds
empresas expositoras.
pujante y nosotros venimos con las propues-
tas de los mejores productos y con el objeti-

“La Expo estd muy

vo que el agricultor conozca mas Glymax,
sepa mis sobre nuestros productos ¢ identi-
Jfique a nuestros profesionales”.

Entre las tltimas novedades destacd
lalinea de Yara Vita, que son fertilizantes
de ptima calidad con la garantia reco-
nocida de Yara Fertilizantes.

También resalté el programa de fun-
gicidas que estd siendo muy eficiente, en
el cual Glymax ofrece una linea com-
pleta de productos para todas las fases
del cultivo. “Con esto el agricultor podrd
lograr el control eficiente de las enferme-
dades en sus cultivos desde el inicio hasta

el final del ciclo de cultivo”.

Asimismo destacd los insecticidas,
donde refirié como principal producto
de esta gama a Protera que el afio pa-
sado fue un éxito en todas las parcelas.
El mismo tuvo una fuerte penetracion
durante el afio pasado, ya que ofrece un
nuevo principio activo y permitié muy

Jacir Boaretto, director
comercial de Glymax. PY

Glymax reeibio a sus clientes con sus mejores productos

buen resultado al agricultor. No pudo
estar ausente la linea Microxisto, de la
cual cada vez Glymax ofrece mds pro-
ductos. La novedad en este grupo es un
producto que puede ser utilizado en el
tratamiento de semillas. Tiene agrega-
do de micronutrientes, ademds de las
hormonas de crecimiento que hace que
la raiz de la planta se desarrolle mejor.
También destacé el adherente con mds
de 40 afios de trayectoria, el LI 700.

Boaretto agradecié a la organiza-
cién de la Expo por permitirles partici-
par de una forma deseada e importan-
te. “Aqui presentamos a los agricultores
quien es Glymax”, dijo.

Glymax tiene el objetivo de tener un
crecimiento muy importante en Para-
guay, en forma sostenida, con productos
de calidad y asistencia profesional. “Para
este propdsito cambiamos nuestra estructu-
ra y contamos con personas mds prepara-
das. Nosotros estamos mejorando nuestro
portafolio, buscando propuestas mis espe-
cificas y diferenciadas, que permita mejor
resultado al agricultor”, dijo. li»
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IMPLEMENTOS REYHANI

Nacen en San Lorenzo y maduran en el campo

on tres décadas en el mercado,

la firma Reyhani S.R.L. viene

acompafando el desarrollo del

campo vy, por ende, del pafs,
con una amplia gama de equipos.

La historia de la fibrica acompafia
a la historia nacional, un pais fértil y
de progreso, con el objetivo de per-
manente superacién. De ahi que la
empresa también estd detrds del suefio
del hombre del campo, enfrentando y
venciendo los desafios, acompandndolo
en sus proyectos, sean estos pequefios o
grandes, ejecutando planes, equipando
establecimientos e industrias.

Las propuestas son tan amplias que
las maquinarias son tan ttiles tanto para
el sector agropecuario como para el indus-
trial, a la par de ofrecer diversas opciones
de equipos con diferentes potencias, que
van desde 2 HP hasta 50 HP, en los di-
sefios eléctricos, ademds de los motores a
combustién y acoplamiento de tractores.

La linea incluye asi molinos, forra-
jeras, picadoras, trituradoras, mezcla-
doras, ensiladoras, embolsadoras, silos,
chimangos, desplumadoras, zarandas,
clasificadoras, prensas y desgranadoras,
entre otros. A ello se suma el trabajo de
equipamiento de establecimientos segin
las necesidades del cliente, lo que contri-
buye al liderazgo en la innovacidn, uti-
lizando tecnologfa moderna, mejorando
cada vez mds los productos.

Pero la meta no termina solo en
la parte comercial, con la venta de los
equipos. Se proyecta mds en establecer
una relacién duradera con el mercado,
satisfaciendo las exigencias del cliente,
ofreciendo médquinas de excelente ca-
lidad, siendo reconocidas por calidad,
eficiencia, resistencia y soporte, a lo
que se adicionan asistencia y accesorios
necesarios de manera inmediata, para
estrechar la confianza a la hora de ad-
quirir los productos.

La firma Reyhani S.R.L. nacié y con-
tinlla como empresa familiar y son esos
valores del hogar que contribuyen fuer-
temente a consolidar y mantenerse en-
tre las preferencias del usuario. Por ello,
Reyhani S.R.L. es sinénimo de confian-
za, trabajo y seriedad y que llega al 2018
cumpliendo 30 afios en el mercado, pro-
duciendo las mejores maquinarias con
tecnologfa de punta acompafando a cada
productor y a cada industria amiga. CA
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PSA participé por primera vez en
Innovar y mostrd las propuestas del
conglomerado que implica esta firma de
raices fuertes en el agronegocio paraguayo.
El Ing. Fabidn DPereira, gerente
comercial y director de GPSA, expli-
c6 que desde este afio se presenta en
esta importante feria para transmitir
la consolidacién de varias empresas
que hoy integran GPSA. “El asio pa-
sado hemos iniciado el proceso de fusion
de GPSA, hoy ya estamos formados y eso
queremos transmitir desde la plataforma
de Innovar Feria Agropecuaria. GPSA
hoy es una empresa consolidada que
ofrece toda la linea de productos de Syn-
genta, BASF, Tafirel y su linea propia de
GPSA. Ademds de GAMA Technologies
y Semillas GPSA”.
Fabian Pereira, gerente

comercial y director de GPSA.
®

(PSA se mostro a pleno en Innovar

Comenté que actualmente GPSA
cuenta con 6 sucursales, tres gerencias re-
gionales y 17 técnicos con los cuales estd
bastante bien afianzada. Ahora busca ha-
cerse conocer como Empresa Lider que
ofrece una nutrida plataforma para la agri-
cultura. “Hoy disponemos toda la linea de
insumos para los productores”, dijo.

Mencioné que GPSA como fusién
estd caminando en su segundo afo y
significa semillas, defensivos agricola,
fertilizantes foliares y produccién agro-
pecuaria. Con esta nueva figura estdn en
un proceso de incorporar constantemen-
te personal calificado, para estar cada vez
mids cerca con el portafolio completo.

Por su parte, Graciano Pereira, pre-
sidente de la firma comenté que GPSA
con la visién de dar una atencién a los
productores se lanza al mercado con este
nuevo nombre, con el propdsito de apro-
vechar toda la experiencia capitalizada
en los dltimos 20 afios. “Por ese motivo
nos lanzamos con el nombre de GPSA y
hoy con un portafolio mds completo en la
linea de agroquimicos, fertilizantes folia-
res y otros insumos. Estamos entrando al
mercado con oferta variada, con marcas
muy renombradas y la seriedad de siem-
pre”, destacd.

Graciano Pereira destacé el entu-
siasmo con el cual estdn encarando este
proyecto, motivados por la confianza
que tienen los productores en el grupo.
“Hoy estamos abarcando todas las regio-
nes agricolas del pais, llevando soluciones
renovadoras de viltima generacion en tec-
nologia”, dijo.
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Mencioné que el Grupo GPSA se
consolidé desde el 2016, a partir de va-
rias sociedades que tenfa, se fusionaron

todas, en el rubro agropecuario e insu-
mos agricolas. Ademds estamos innovan-
do. Hoy estamos trabajando con mucho en-
tusiasmo en la produccion de arroz aliado
al Ing. Héctor Ramirez de la Consultora
Arrozal. Nuestro propdsito es cada dia
llevar nuevas respuestas a los productores,
para que ellos puedan sacar el mejor rendi-
miento a su produccion”.

Enfatizé que el agronegocio para-
guayo es muy dindmico, siempre apare-
ce nuevas propuestas, por lo que GPSA
estd acompanando de cerca todas las
innovaciones que van surgiendo. “Hoy
GPSA estd liderado por mis hijos en el
sector ganadero, agricola y comercial. Es-
toy muy satisfecho, porque la experiencia
nos consolida de forma mds eficiente y
mds profesional”. li»

Graciano Pereira,
presidente de GPSA.
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Teenomyl con
propuestas completas

T ecnomyl estuvo presente en la se-
gunda edicién de Innovar con va-
riadas propuestas para brindar solucio-
nes a los cultivos agricolas y los campos
ganaderos.

El Ing. Agr. Alfredo Vera, desarro-
llista técnico comercial de Tecnomyl,
destacd los herbicidas, insecticidas, fun-
gicidas y fertilizantes de esta industria
nacional de destacada trayectoria.

Comenté que ademds de los desa-
rrollos para el sector agricola, la empresa
estd apostando fuertemente en solucio-
nes para los campos ganaderos, con pro-
ductos ya posicionados en el mercado y
nuevos desarrollos.

En cuanto a nuevos desarrollos para
el sector ganadero informé que estd en
fase de registro un herbicida que permi-
tird mantener limpio los alambrados. Se
trata de un herbicida de alto poder resi-
dual, para controlar malezas de hoja fina
y hoja ancha. “La idea es dar una solucién
al productor y que ahorre la cantidad de

aplicaciones, porque con este producto pue-
de llegar a controlar las malezas bajo su
alambrado con una sola aplicacién”, dijo.

Entre los herbicidas ya conocidos
para los campos ganaderos destacé al
Arrange y Temible. En cuanto a insecti-
cida Huracdn, un producto reconocido
por la solucién a la problemidtica de hor-
miga, una plaga muy persistente.

Otro herbicida destacado por el pro-
fesional fue el Bushkill, una herramien-
ta muy competente en el control de cony-
za (buva o mbu'y), una maleza de dificil
control en los campos agricolas.

Asimismo, mencioné la linea de
fungicidas a base de Protioconazole que

Alfredo Vera, desarrollista
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son Prosoy, Prosoy Duo y Prosoy Trio,
ademds de la nueva linea de fertilizan-
tes Provitta.

Por su parte la Ing. Noelia Mereles
destacé la incorporacién de Prosoy T
en la linea de fungicidas. Se trata de
una mezcla de dos principios activos,
que se posiciona para la primera apli-
cacién en cultivos de soja. Para el final
del estadio productivo recomendé Ge-
nesis Gold, que es el dnico fungicida
del mercado con una concentracién de
Ciproconazole al 16%. “Esto hace que
nosotros tengamos dos productos bastan-
te exclusivos dentro de nuestra paleta de
Sfungicidas”, dijo.

En la gama de insecticidas la pro-
fesional destacé el Apport, que pre-
senta alta eficiencia para el control de
chinches. Para el control de orugas
menciond al Noctur y Noctur Plus,
productos ya posicionados desde hace
mucho tiempo.

Lanzamiento. Como lanzamiento
destac6 al Provitta Seed, un pack que
ofrece cuatro productos dentro del mis-
mo. También mencioné al fertilizante
Macromix y los fertilizantes foliares de
la linea Provitta.

SIGEV Tampoco pudo estar ausente
el Sistema de Gestién de Envases Vacios,
a la cual destiné un sector donde se im-
partieron constantes orientaciones diddc-
ticas sobre el manejo correcto de los enva-
ses vacios de defensivos agricolas. li»>

Noelia Mereles,
profesional de Tecnomyl.
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Sul América Insumos Agricolas presente en Innovar 2018

C on un concurrido stand estuvo pre-
sente Sul América Insumos Agri-
colas en Innovar 2018, donde difundié
todos los insumos de su representacién,
entre los que se destacaron los defensivos
de Proquimur, fertilizantes de Oro Agri
y los bioestimulantes de Daymsa.

Esta empresa ofrece en el mercado
los defensivos agricolas de Proquimur
entre los que se destacé el fungicida de
amplio espectro Prothiopower Plus. Este
contiene dos activos de distintos modos
de accidn: el prothioconazole y el pico-
xystrobin. El primero interfiere la ruta
metabdlica del ergosterol de los hongos,
y el segundo ofrece una accién preventi-
va y curativa al bloquear el proceso res-
piratorio de los hongos. También el fun-
gicida multisitio Zeta 500sc, que ofrece
un efecto preventivo de amplio espectro
de accién por contacto; el Safiro, que es
un fungicida foliar de accién sistémica; y
el insecticida de amplio espectro Choke
Plus, que es un lanzamiento para el pais.

De la linea Oro Agri, se destacd
Oro-Solve. Este producto tiene diver-
sas caracteristicas. Se destaca especial-
mente por su funcién de protector del
fungicida, lo que permite mejorar la efi-

ciencia en el control de roya y el comba-
te de las enfermedades de final de ciclo
en la soja, explicd. También estuvo el
Orobor N1 y el Oro-Fast, que se dife-
rencian principalmente por no diluir la
cuticula de la cera de la hoja. Es decir,
no agreden a la planta.

Asimismo, de la linea Daymsa se des-
tacaron los bioactivadores que son Raiza,
un producto que estimula la formacién

de pelos absorbentes y raices secundarias,
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con lo que se aumenta la absorcién de nu-
trientes y agua, el Naturamin CoMo, un
producto biolégico, que disminuye los
efectos de estrés bidtico y abidtico, como
sequias, plagas y enfermedades. También
aumenta la absorcién de nutrientes, esti-
mula el mecanismo de autodefensa de la
planta y activa genes de resistencia. Las
otras propuestas de Daymsa fueron Na-
turamin WSP, que es un aminodcido al
80%; y el Naturfruit. [ 2
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Comagro expuso
tecnologias de riego

L a empresa Comagro destacé en In-
novar el sistema de riego pivot de
la linea Fockink para diversos cultivos
extensivos como soja, maiz y trigo, tec-
nologias que despertaron mucho interés
a los productores.

Daniel Gémez, ejecutivo de ventas
de la empresa, indicé como pre lanza-
miento un sistema de alineacién, con
control de tablero y otras bondades que
otorgan precisién en el trabajo de la
agricultura con la aplicacién de riego

con agua y fertilizante. En otro punto
indic6 que la empresa y Fockink apuesta
fuertemente en asistencia técnica para
los productores, de esa forma realizan

un acompafiamiento continuo a la apli-
cacién de sus tecnologfas, de tal manera
a que las mismas proporcionen la mayor
eficiencia en los campos.

n el marco de la segunda edicién de
Innovar Feria Agropecuaria la em-
presa Campos del Mafiana, representan-
te exclusivo de las maquinarias alemanas
CLAAS en Paraguay presenté noveda-
des interesantes para los productores.
Elvisitado stand tuvo como anfitrién a
la empresa local y también a los directivos
de CLAAS Argentina, quienes interactua-
ron con los clientes y brindaron detalles de
las tecnologias CLAAS demostrada en la
oportunidad, como ser la nueva incorpo-
racién para nuestro mercado, la linea de
tractores de la marca, de alta gama.
Reynaldo Postacchini, vicepresiden-
te de CLAAS Argentina, destacé las no-
vedades y las maquinarias ya conocidas.
Entre los lanzamientos se impusieron
la nueva cosechadora de forrajes Jaguar
498 — 940 expuesta, con un sistema de

i Wy

Reynaldo Postacchini,
vicepresidente de CLAAS Argentina.

cabezal sincronizado, con nuevo sistema
de rotor, mejor estabilidad y mayor ca-
pacidad de picado, que favorece al mejor
mantenimiento de la miquina.

Otro lanzamiento de CLAAS en In-
novar fue el primer tractor Axion 930 de
CLAAS, que llega al pais a sumarse al
mercado de tractores. Es de 350 HP que

94. * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e« ABRIL 2018

CLAAS presento nuevos modelos con tecnologia de punta

desarrolla una velocidad de 40 km por
hora con caja cimatic de velocidad ilimi-
tada y frenos de aire. Esta mdquina estd
preparada para grandes implementos de
diversas tecnologias. “Es una herramien-
ta interesante para el productor paragua-
y0”, destacd Postacchini.

Entre las conocidas y ya posiciona-
das en el mercado estuvo expuesta la co-
sechadora Lexion 760 modelo C7. Esta
es una mdquina que tiene programada
24 cultivos para la cosecha, no obstan-
te puede regular su velocidad en forma
automdtica, lo cual ayuda al productor.

También resaltd a la Tucano 560,
una mdquina equipada con una plafa-
forma Draper de 32 pies. Esta mdquina
estd mejorada en la capacidad de sistema
de carga, capacidad del tanque de gra-
nos, ejes delanteros y software. li»
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AGI se estrend en Innovar

GI (Ag Growth International)

completé su primera participacién
en la expo, donde dio a conocer la pro-
puesta que tiene para el sector indus-
trial. La compania de origen canadien-
se se dedica a la fabricacién de equipos
para el manejo, acondicionamiento y
almacenamiento de granos. Algunas de
sus marcas tienen mds de 160 afios de vi-
gencia, y son globalmente reconocidas.

El gerente de exportacién de AGI,
Denis Corato, comenté que el grupo
canadiense gand terreno a nivel regional
en los tltimos afios, mediante la compra
de otras empresas del rubro. La adquisi-
cién mds reciente fue una firma brasile-
ra. Justamente en el vecino pafs inaugu-
raron una nueva fébrica durante el 2017,
donde se producird toda la linea de silos,
secadores, componentes de pre-limpie-
za, y transportadores.

Actualmente, la companfa cuenta
con un extenso catdlogo. Este incluye
a marcas comerciales reconocidas en
el manejo de granos, como Hi Roller,
Union Iron, Tramco, Airlanco, Westeel,

PTM, FRAME, y VIS. Cuenta con una
linea de productos que se pueden com-
binar para desarrollar las operaciones
agricolas.

La intencidn es acercarse al mercado
paraguayo, sefialé Corato. Destacd que
la compania ofrece un servicio de alta
calidad, reconocida a nivel internacio-
nal. Con la fibrica en Brasil se reduce
la distancia del traslado de los equipos,
lo que representa un menor tiempo de
entrega de las plantas, explico.

AGI se encarga del desarrollo in-
tegral de silos, desde el disefio hasta el
montaje. Corato menciond que también

ofrece soluciones diferenciadas, como
son los sistemas de almacenaje tempo-
ral. Estos almacenes complementarios se
instalan con mayor agilidad, ya que no
requieren de obra civil y construccién.
“Es una solucidn que viene de Canadd,
y ahora estd entrando con mds fuerza en
Brasil y el resto de Sudamérica’.

Corato senalé que algunas de las em-
presas que fueron adquiridas por AGI en
los tltimos anos ya contaban con pro-
yectos importantes en Paraguay. Actual-
mente, con su fébrica en Brasil, la com-
pania busca un relacionamiento directo
con sus clientes paraguayos, explicd.

ompanfa Martina Paraguaya Agro

(CMP Agro) present6 su diversa li-
nea de productos en Innovar. Entre ellas
se destacaron los tanques, las peliculas
para invernaderos, las carpas para pis-
cicultura, comederos para ganado, silos
bolsas y como lanzamiento un kit de

CMP Agro con lanzamientos y diversas lineas

fertiriego, comenté Remigio Rivarola,
ejecutivo de ventas de la firma.

Explicé que los tanques expuestos en
la ocasién ofrecen gran facilidad en ta-
mafo y peso. Asimismo, los silos bolsas
son reforzados y pueden ser utilizados
tanto para granos y forrajes.

O06 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e ABRIL2018

La firma también expuso los mul-
ching para horticultura, una tecnologia
especial para la produccién de lechugas,
tomates y pimientos. Para sumar la pro-
ductividad en esta actividad intensiva
propuso el sistema de regadio con cintas.

La oportunidad fue excelente para
que los visitantes conozcan sobre las de-
mis lineas de productos que CMP Agro
ofrece y el asesoramiento de su personal.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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Diversidad en el stand de Agro Altona

aempresa presentd un amplio stand,

donde exhibié su variado portafolio
de productos enfocados a la agricultura
y la ganaderfa. Arnildo Puhl, gerente co-
mercial de Agro Altona, coment la pro-
puesta que actualmente tiene la firma
para el mercado local, con marcas como
Jacto, Baldan, Storti, Menta, entre otras.

Si bien no fue exhibido en Innovar,
el gerente comercial de la firma adelanté
un lanzamiento de Jacto. Se trata del pul-
verizador autopropulsado Uniport 2030,

presentado oficialmente en la dltima edi-
cién de Show Rural Coopavel. Este es un
modelo con capacidad de 2.000 litros,
que muy probablemente esté a disposi-
cién del productor local en el transcurso
del afio, sefald. “No lo tenemos aqui, pero
es una novedad de la que ya podemos estar
hablando y ofreciendo a los agricultores”.
También presentd la plataforma Bal-
dan Potenza, que actualmente estd dispo-
nible con las cajas de transmisién de alu-
minio. Esto le otorga un peso inferior a

la versién tradicional. “Es un opcional que
Baldan estd lanzando este ano”, senald.
Dentro de la gama de productos en-
focada al sector ganadero, recordé que los
mezcladores Storti, a partir de los tltimos
modelos, cuentan con un fondo en acero
inoxidable. Esta peculiaridad es de suma
importancia, ya que otorga mayor dura-
bilidad al equipo, explic6. Puhl destacé el
enfoque y la organizacién de la muestra,
lo que se refleja en el interés que despierta
en el productor agropecuario. “Son cuatro
dias de muestra, que creemos son suficientes
para que el productor pueda visitar y ver
todo los productos de su interés”, manifesté.

Timbo se enfoca al sector vial

a empresa participd en la muestra con

las marcas que representa y distribuye
en el pais. En esta ocasién se dio destaque
a la propuesta que tiene para el sector vial,
con productos bien especificos y direccio-
nados a este segmento que tuvo un enorme
crecimiento en los dltimos afios.

Hugo Bdez, director de Timbo, sefia-
16 que la firma se caracteriza por buscar
y ofrecer nuevos productos y soluciones
para el mercado paraguayo. Actualmen-
te cuenta con las maquinarias Sany. La

gama de productos de esta marca incluye
excavadoras, moto niveladoras, y com-
pactadoras, que fueron expuestos en el
stand de la empresa durante la muestra.
También se exhibié la linea de camio-
nes Sinotruk, con versiones enfocadas
al sector vial. Bdez expresd, que ademds
de los modelos tradicionales, la empresa
cuenta con productos exclusivamente pre-
parados para asistir en obras viales. Entre
estos, menciond los tanques de agua con
capacidades de 10.000 y 20.000 litros, o

los equipos especiales para brindar sopor-
te a campamentos del sector vial. “Eszos
son camiones de auxilio, mantenimiento,
que tienen equipos especializados”, explicd.

Otra marca que actualmente forma
parte del Grupo Timbo es Baic, que du-
rante el afio pasado se present6 oficialmen-
te al mercado paraguayo. Bdez sefialé que
se trata de una compafia automotriz que
comenzd a ganar terreno a nivel mundial.
“Es el cuarto grupo chino mis importante
en la fabricacion de vehiculos. Los vehicu-
los Baic disponen de mucha tecnologia, que
prdcticamente emulan o tienen similitudes a
vehiculos de alta gama”, destacé. [ 2
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John Deere con excelentes propuestas

C omo era de esperarse, John Deere
se lucié con nuevas propuestas en
Innovar Feria Agropecuaria, junto a sus
dos representantes en Paraguay, Auto-
maq S.A.E.C.A. y Kurosu & Cia.

En un destacado espacio, esta marca
de gran preferencia en el mercado para-
guayo y global mostré nuevas maquina-
rias y servicios para promover la mejor y
eficiente produccién en los campos.

Algunas de las novedades presenta-
das fueron el tractor John Deere 5036E
y el Tratour, un camién con sala de
capacitacién cuyo propésito es ofrecer
charlas a los clientes y no clientes para
dar a conocer informaciones sobre la
marca John Deere, los productos, tec-
nologfa, financiacién y todas las so-
luciones que tienen para el agro. Este
vehiculo presentado en la ocasién reco-
rrerd todo el pais. Ademds se present el
JD Link, la estacién meteoroldgica para
las fumigadoras.

También estuvo presente en estdtica y
dindmica con amplia gama de maquinarias
para el agro, la pecuaria y la construccién.

Durante la muestra, los visitantes
estuvieron atendidos por personal de

fibrica y de las dos representantes que
tiene esta marca en Paraguay.

Automaq. En la oportunidad, Jorge
Pecci, presidente de Automaq expresd
satisfaccién por participar como empre-
sa en la exposicién donde han realizado
diversas dindmicas con las maquinarias
John Deere, ademds de ofrecer tecno-
logias en toda la gama que va desde co-
sechadoras, pulverizadoras, tractores y
sembradoras que ayudan al productor
en el campo para lograr eficiencia y pro-
ductividad. Resalté que esto se debe al
acompanamiento de técnicos de la firma,
como de la marca John Deere que estu-

Jorge Pecci, Presidente
PY de Automagq.
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vieron presentes en Innovar brindando
todo el apoyo a sus clientes de este pais.

Kurosu & Cia. Por su parte, Basilio
Ramirez, director comercial de Kurosu
& Cia. destacé la variedad de maquina-
rias para el segmento agricola y ganadero
que presentaron durante la feria.
Menciond que las opciones presentadas
van desde la preparacién de suelo, siembra,
henificacién y forrajes. Entre los destaques
menciond a la cosechadora S670, lider en
el mercado en su categorfa y los tractores
8.000 de excelente potencia. Enfatizé que
John Deere ofrece productos de vanguar-
dia y valoré la presencia de profesionales de
la fibrica de John Deere que participaron
en la feria para asesorar a los productores

sobre lo tltimo en tecnologias. 12

Basilio Ramirez, Director
Comercial de Kurosu & Cia.
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a firma presenté un stand repleto

de maquinarias e implementos de
Case IH. Dentro de la propuesta revela-
da a los productores se destacaron varias
novedades, como la nueva serie de los
pulverizadores Patriot y la sembradora
neumdtica Easy Riser. Augusto Ruiz,
gerente de sucursal de la empresa, dio a
conocer las principales caracteristicas de
estos productos.

Uno de los lanzamientos de la
marca en Paraguay, presentado por
la firma durante la segunda edicién
de Innovar, fue la plantadora neumi-
tica Easy Riser. Este implemento es
de fabricacién brasilera, con la que se
ofrecen opciones desde 11 hasta 36
lineas. Durante la feria se exhibié el
modelo 3213, de 13 lineas. Cuenta
con surcador de abono pantogrifico
y presenta un sistema de distribucién
de semillas reconocido por la eficien-
cia en el porcentaje de germinacién y
uniformidad del germinado. “Es una
mdquina muy sencilla. Solamente tiene

Ciabay exhibio lo mas nuevo de Case IH

dos puntos de lubricacidn. Esto simpli-
fica mucho. Ademds tiene mucha auto-
nomia en la tolva de semillas y fertili-
zantes”, agrego.

Otra de las novedades de Case IH
para el pafs es la nueva serie de pul-

Augusto Ruiz, gerente
de sucursal de Case IH.

-
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verizadores autopropulsados Patriot
250 y 350. Ambas vienen con deta-
lles mejorados, en comparacién a las
versiones anteriores. En la ocasién se
exhibié el modelo Patriot 250 Extre-
me, que actualmente cuenta con un
motor Case IH FPT de 6.7 litros y
177 CV Turbo Intercooler, transmi-
sién hidrostdtica en las cuatro ruedas,
tanque con capacidad de 2.500 litros,
barra de 27 metros, y bomba de pro-
ducto de accionamiento hidrdulico,
que centrifuga en acero inoxidable a
473LJS.

Dentro del segmento de cosechado-
ras, Ciabay exhibié la Serie 130 de Case
IH, especificamente los modelos Axial
Flow 5130 y Axial Flow 7130. El pri-
mero estd equipado con un motor Case
IH FPT NEF de 6 cilindros, 6,7 litros,
que ofrece 272 CV. Este cuenta con un
tanque de granos de 9.200 litros y ofre-
ce una descarga de 114 litros por segun-
do. La cosechadora Axial Flow 7130
tiene un motor Case IH FPT Cursor
9 — 6 cilindros, 8,7 litros, y 378 CV.
Esta mdquina cuenta con un tanque de
granos de 10.600 litros y su caudal de
descarga es de 114 litros por segundo.
La empresa también exhibié la gama
completa de tractores de la marca, con
versiones de altas y bajas especificacio-
nes y potencias, de las lineas Farmall,
Puma, y Magnum.

De igual forma, Ciabay exhibié
una propuesta completa de implemen-
tos y maquinarias de las otras marcas
que representa en el pais. Presentd
sembradoras y equipos de preparacién
de suelo de Tatu Marchesan; pulveri-
zadores de Jacto; y plataformas maice-
ras de Vence Tudo.

Ruiz destacd la presencia de repre-
sentantes de las fdbricas del pafs, quie-
nes llegaron para brindar apoyo en las
tareas de exposicion de los productos y
difusién de informaciones técnicas a los
productores. “La idea es que Innovar sea
la Expo mds importante del afio, donde
todos los representantes nos preparamos de
la mejor forma. Los fabricantes estin apos-
tando y enviando a los especialistas de pro-
ductos, enviando informaciones para que
esta feria se torne realmente importante ¢
impactante para el productor’. li»
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Maquinarias rusas de la
mano de Rostselmash

a marca Rostselmash desembarcé en Paraguay a finales

del ano pasado y por primera vez formé parte de la fe-

ria Innovar donde presenté una cosechadora de granos y otra
de forrajes. En la oportunidad Alexander Milin, vocero de la
empresa, comentd que desembarcaron en Paraguay, porque el
pais es muy popular en el trabajo de la agricultura, sobre todo
es apto para el desarrollo de los cultivos de soja, maiz y otros.
Explicé que las mdquinas que ofrecen son ficiles, versdtiles

y permiten un manejo es seguro. La cosechadora de granos
expuesta posee una potencia de 425 HP, con motor Mercedes
Benz con un consumo de combustible de 10 litros por hecti-
rea. Cuenta ademds con un piso giratorio que facilita el trabajo
y evita la contaminacién del rotor garantizando su auto lim-
pieza. Es excelente para cosechar soja y arroz. La mdquina ex-
puesta contaba con una plataforma de 7 metros. No obstante
la empresa fabrica plataformas desde 5 metros hasta 9 metros.
En cuanto a la cosechadora de forrajes la misma posee
caracteristicas similares con una potencia de 500 HP, motor
Mercedes Benz y una buena plataforma segura para cosechar
maiz y forraje, con una capacidad de 170 toneladas por hora.

Tracto Agro Vial con amplio
y diversificado portafolio

a firma Tracto Agro Vial acompafié la segunda edicién

de la Expo Innovar con toda las marcas que comerciali-
zan en el mercado paraguayo, en la oportunidad Anderson
Philippsen, gerente comercial de la empresa, comenté que la
empresa cuenta con diversas marcas y soluciones tanto para el
sector agricola y como ganadero.

Entre ellas menciond a la marca JF con las lineas de co-
sechadoras de forrajes, vagones forrajeros y mixers. De esta
marca presenté como lanzamiento de la cosechadora 3200,
la misma, acoplada a un tractor, puede producir de 75.000 a
80.000 kilogramos. También llevé las maquinarias e imple-
mentos de Baldan entre los que se destacaron sembradoras,
plantadoras y cabezal maicero. Asimismo de la marca Fot6n
presenté tractores desde 25 HP hasta 100 HP. Igualmente
expuso enfardadoras, embolsadoras, extractoras de granos de
la linea Richiger de procedencia argentina.

Tracto Agro Vial cuenta actualmente con 85 marcas de
todo el mundo. Ofrece servicios técnicos y repuestos garantiza-
dos con financiacién propia hasta 2 afios de plazo, una ventaja

que el productor puede adquirir con su herramienta de trabajo.

. '* l_l“-"'"llr'

Setac present0 nuevas herramientas para la pecuaria

n la segunda edicién de Innovar,

la empresa Setac realizé el lan-
zamiento de la nueva forrajera PTN
1900 de la marca Nogueira. La misma
posee doble rotor y es ideal para la co-
secha de sorgo, maiz, pasto camerin
y otros.

Gustavo Farina, gerente comercial
de la firma, mencioné que ademds de la
mencionada innovacién expusieron la
roto enfardadora de origen europeo de
la marca Yomel, las balanzas digitales
Hook, con el lanzamiento de la balanza
para camiones la cual da una lectura por

ejes que otorga una impresién al instan-
te a través de wifl, bluetooth y permite
extraer los datos a través de pendrive.
Este nuevo software de Hook fue lan-
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zado para pesaje de camiones y ganado.
También destacé la marca Akron con la
linea completa como tolvas graneleras,
extractoras y embolsadoras.
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Cotripar con
tecnologias para
la agricultura y
ganaderia

E n su segundo afo de exposicidn, la
empresa Cotripar presentd sus di-
versas marcas de maquinarias e imple-
mentos disponibles para el trabajo en
el campo. Eduardo Alexandre, gerente
de marketing de la empresa, destacé la
gama de implementos de Kuhn, desde
la plantadora mds pequena pivotada y
hasta la PG Prime, plantadora Pneu-
matica. Esta ofrece un conjunto total-
mente equilibrado y estd disponible
para el productor con 11, 13, 15 y 17
linea. Cuenta ademds con reservorios
presurizados para alimentacién cons-
tante de las lineas de plantio. Ofrece
mayor productividad.

De esta marca, también mostrd
los pulverizadores como la Ranger de
2000 litros, Boxer de 2000 , Boxer
mecdnico, Boxer Hidro con 27 me-

tros de barra, el Stronger con 30 me-
tros de barra hidro, Stronger con 36
metros de barra hidro y Stronger MT
con la mayor barra del mercado de
40 metros y las sembradoras Selecta
y SDM.

Alexandre destacé también las pla-
taformas de la marca GTS para soja,
Flexer Prime de 35 pies, que vienen co-
mercializando desde este afio. No fal-
taron los cabezales maiceros ni los des-
compactadores de suelo de Terrus de 7 y
9 astas en la oferta.

En el segmento pecuario destacé la
linea Krone con enfardadoras, segado-
ras, hileradores y rastrillos. Igualmente
estuvieron los implementos de Ipacol y
plantadoras de Jumil, la Exacta 3090 y
todas las marcas de su representacién.
Destacé que todas las mdquinas expues-
tas tienen el respaldo total de Cotripar a
través de drea de repuestos, un segmento
bien fortalecido de la empresa donde los
productores pueden recurrir para encon-
trar lo que necesitan para la reparaciéon
de sus maquinarias. [ 2
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a empresa presenté el catdlogo

de productos de la marca ingle-
sa JCB, que estd compuesto por re-
troexcavadoras, miniretroexcavadoras,
excavadoras, palas cargadoras, mi-
nicargadores, compactadores, mani-
puladores telescdpicos, y generadores.
En el stand, donde prepararon espacio
para demostraciones dindmicas. En
esta ocasién hicieron el lanzamiento
de la mini palacargadora articulada de
Avant Tecno.

Marcelo Martinez, gerente de ven-
tas de la linea industrial de la empresa,
se encargd de presentar los diferentes
equipos exhibidos en el stand. Entre las
nuevas incorporaciones de JCB para el
mercado local, mencioné la excavadora
JS 220 de 22 toneladas y el rodillo com-
pactador JCB 116D. Ambas mdquinas
fueron presentadas en calidad de lanza-
miento en Paraguay.

Edgardo Fulladosa, gerente de ne-
gocios para Sudamérica de JCB, sefia-
16 que la marca es lider mundial en el
segmento de retroexcavadoras, con mds
del 50% de participacién del mercado.
Mencioné que hace més de veinte afnos
trabajan con la firma De La Sobera, y
que el mercado local se encuentra en
pleno crecimiento. “Actualmente esta-
mos ofreciendo la gama completa de JCB
en Paraguay”, dijo.

Por otra parte, explicéd que una de
las principales ventajas de JCB es que
la fabrica se encarga de la fabricacién
de la mayoria de los componentes de
las maquinarias que lanzan al mer-

cado. “Nosotros fabricamos nuestros

De La Sobera crece en el segmento industrial

propios motores, nuestras propias trans-
misiones, cabinas, y los repuestos son co-
munes, lo que representa una ventaja’,
manifestd.

Avant Tecno, la herramienta
multiproposito. Uno de los atrac-
tivos en el stand fue la mini palacar-
gadora articulada Avant Tecno y la
multitud de trabajos que realiza. Esta
marca finlandesa es una de las tltimas
incorporaciones al mercado local de
la mano de De La Sobera. El equipo
presentado en Innovar tiene la capaci-

dad de emplearse en diversas funcio-
nes productivas mediante mas de 200
accesorios adaptables.

Matti Aalto, gerente de ventas de
Avant Tecno para el mercado de Amé-
rica Latina, menciond que existen alre-
dedor de 200 aditamentos que se adap-
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tan al mini cargador articulado. Una

de las caracteristicas es la facilidad y la
rapidez para cambiar de un accesorio a
otro, lo que demostraron en el stand.
“Cada implemento se puede cambiar en
menos de un minuto’.

Existen diferentes tamafos de ma-
quinas, desde equipos de 700 kilogra-
mos hasta otros de dos toneladas. Son
muy econdmicos en el uso, porque el
giro se realiza por articulacién. Es de-
cir, no necesita potencia del motor para
girar, como con un mini cargador con-
vencional que utiliza deslizamientos de
rueda para el giro.

Estos mini cargadores son fabricados
en Finlandia y utilizan motores diésel
Kubota, de procedencia japonesa, que
se caracterizan por la confiabilidad, se-
fiald. “Creo que en Paraguay pueden ser
empleados en la agricultura, la ganaderia,
y en la construccion. Estos equipos también
se comercializan bastante para el mante-
nimiento de propiedades’. li»

DELASOBERA
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omo representante en el pais de

Pentair Hypro, la empresa Mi-
rai Agronegocios exhibié la gama de
boquillas que tiene para el mercado
local. En este sentido, la tecnologia
3D representa una de las principales
novedades. Ademds, en el stand de la
firma se exhibieron productos de las
diferentes marcas que representan y
distribuyen en Paraguay, como Maki-
ta, Micron, y Steamericas.

Koichi Sandro Kusu, gerente ge-
neral Mirai Agronegocios, sefialé que

Mirai Agronegocios con opeiones en boquillas

# PENTAIR

actualmente cuentan con una cantidad
suficiente de las boquillas 3D de Pentair
Hypro, por lo que nuevamente presenta-
ron y demostraron sus caracteristicas a
los productores que visitaron el stand de
la empresa durante la feria. Estos dispo-
sitivos tienen una tecnologfa de emisién
con presion, lo que permite una cobertu-
ra eficiente. Ofrece una distribucién del
agroquimico en tres dimensiones, por
lo que se reduce la pérdida del producto
por deriva. “Para ciertas situaciones esta-
mos teniendo muy buena cobertura con es-

tas boquillas. Para cada situacion tenemos
una boquilla ideal”, agregé.

Otro de los productos destacados por
el gerente general de la empresa fue la la-
vadora a vapor Optima Steamer, de Stea-
mericas. Este equipo emite vapor a presién
y se orienta al lavado de vehiculos e higie-
nizacién de espacios. “Es ideal para formar
un pequerio negocio. Hace un par de asos
que estamos representando este producto, que
estd teniendo muy buena aceptacion’.

La empresa ademds exhibi6 la linea
completa de herramientas de Makita y
las pulverizadoras costales Matabi. Am-
bas marcas son representadas en Para-
guay por Mirai Agronegocios.

Koichi Sandro Kusu, gerente
general Mirai Agronegocios.

a linea Amarilla de John Deere se

destacé en Innovar de la mano de
Kurosu & Cia. Julio César Ortiz, repre-
sentante de ventas de maquinarias viales,
detallé las médquinas expuestas durante
la feria, entre las que destacd las excava-
doras, retro pala y retro excavadora. Del
segmento de esta tltima resalt$ la retro
excavadora 310L de origen brasilero que
cuenta con un cucharon de un metro ct-
bico, motor de 84 HP de potencia y trans-
misién power shift, brazo de 4 metros.
También mencioné a la pala cargadora
554, esta cuenta con un cucharon de 2.3
metros ciibicos, un motor de 6 cilindros
de 167 HP y transmisién power shift.

Ortiz sefial también los equipos
compactos como la mini cargadora 320
con una capacidad de levante de 1.000
kilogramos y la 314 G con una capacidad
de levante de 700 kilogramos.
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Kurosu & Cia. destaco la linea amarilla John Deere

Mencion6 que cuentan con el 4rea
de repuestos para diversas necesidades
donde ofertan filtros, aceites y repuestos
esenciales para el mantenimiento com-
pleto de los equipos.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Unijet con la linea de pulverizacion de Jacto

L a empresa, que es una de las repre-
sentantes de Jacto en el pais, partici-
p6 en la segunda edicién de la feria con
una variada gama de productos del fabri-
cante de origen brasilero. En su stand se
destac la presencia del pulverizador au-
topropulsado Uniport 4530, uno de los
equipos de mayor tecnologfa en su tipo.

Vilson Beilner, director-presidente de
Unijet S.A., resalté el Uniport 4530. Este
autopropulsado es el de mayor capacidad
de Jacto. Cuenta con un equipamiento

tecnolégico que ofrece muchas solucio-
nes al productor. Entre sus principales
caracteristicas se encuentra su barra de
36 metros, el corte de seccidn pico a pico,
y su tanque con capacidad de 4.500 li-
tros. “Todo lo dltimo que hay en tecnologia
de fumigacion estd aplicado en esta mdqui-
na. Cuenta con telemetria, piloto automd-
tico, GPS, entre otros”, sefald.
Igualmente, la empresa exhibié otras
opciones en equipos de pulverizacién de
Jacto, como el AJ 401, el Advance 3000

y el Condor AM 12. Por otra parte, pre-
sentd una variada gama de implementos
de las diversas marcas que representa,
como sembradoras, tolvas graneleras,

subsoladores, cabezales maiceros, y ca-
rros de transporte.

Beilner destacé la cantidad de pro-
ductos que llegaron a la feria, todos ellos
con el objetivo de conocer las nuevas
tecnologias disponibles en el mercado.
Unijet tuvo el acompafiamiento de res-
ponsables de las diversas fébricas que re-
presentan en el pais, quienes se encarga-
ron de presentar las caracteristicas de los
productos a los visitantes.

Clabay desplego el portafolio New Holland

L a concesionaria y New Holland nue-
vamente fueron parte importante de
la feria. En esta ocasién exhibieron la
tltima generacién de tractores y cose-
chadoras de la marca. Ademds, los pro-
ductores que visitaron el stand tuvieron a
disposicién una gama completa de piezas
de reposicién. Joio Tomazelli, gerente
de sucursal de Ciabay, destacé el nivel
del publico que acudié a la muestra y
comenté sobre los principales productos
exhibidos en la ocasién.

En el stand de Ciabay, los visitantes
tuvieron la oportunidad de conocer la
linea de tractores New Holland T7000.
Tomazelli comenté que esta gama fue in-
corporada recientemente al mercado pa-
raguayo. Los modelos de esta linea se des-
tacan por la robustez, agilidad, y el bajo
consumo de combustible. Resalt6 espe-
cificamente las caracteristicas del tractor
T7070, por el desempend que ofrece en
las tareas agricolas. Igualmente, la em-
presa presentd modelos de la Serie T7.

La propuesta de cosechadora de New
Holland estuvo compuesta por dos mo-
delos de la nueva gama que tiene la mar-
ca, CR 7.80 y CR 5.85. Ambas fueron
presentadas al mercado en la pasada edi-
cién del Ciabay Show. “Son mdquinas de
reciente incorporacion al mercado’.

Tomazelli destacé que Innovar es la
tnica feria en la que disponen del acom-
panamiento de un equipo completo de es-
pecialistas de la fébrica de New Holland.
Ademds de recibir y atender a los produc-
tores en el stand, los representantes de la

:
!

marca ofrecieron charlas a los productores,
que de esta forma pudieron conocer a ca-
balidad la amplia gama de tractores, cose-
chadoras, y tecnologias de agricultura de
precision que la compania tiene disponible
actualmente. “E/ agricultor acaba conocien-
do a los fabricantes, y ese relacionamiento es
muty bueno, es un punto positivo”, resaltd.
La firma también exhibié la gama de
sembradoras de Tatu Marchesan, marca
que desde hace muchos afnos representa
en el pais. Tomazelli present$ igualmen-
te los pulverizadores autopropulsados de
Jacto, exhibidos en el stand. Destacé el
Uniport 4530, la dltima incorporacién
en este tipo de productos. liw>
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L a Jacto estuvo presente en Innovar
con sus distribuidores. Durante los
cuatro dias que durd la feria agropecua-
ria, ejecutivos de la fibrica de Brasil es-
tuvieron presentes y acompafaron a sus
representantes. El personal de fébrica
aproveché la exposicién para compartir

o g

Jacto Junto a sus distribuidores durante Innovar

con los clientes y disipar las dudas de los
mismos sobre los pulverizadores Jacto y
los préximos lanzamientos de esta empre-
sa brasilefia que celebra afio 70 afios de
creacién. Esta firma que lidera el merca-
do de Paraguay en pulverizadores reafir-
ma su compromiso de seguir proveyendo

Representantes de
Jacto junto a sus
distribuidores.

al agronegocio paraguayo tecnologfa de
vanguardia para la aplicacién segura de
los insumos. Los representantes coinci-
dieron en valorar la feria, por la calidad
y la metodologfa, ya que pone en vitrina
tecnologia de punta y ofrece innumera-
bles conocimientos para los productores.

M ulmix y Zoomill, marcas de ori-
gen italiano del Grupo Finco, ex-
hibieron sus equipos de alta tecnologia
para almacenamiento y fabricacién de
balanceados, en la Feria Agropecuaria
Innovar. La CEO de la firma Zoomill,
Maria Borella, explicé que los equipos
que ofrecen para la fabricacién de ba-
lanceados, son de tecnologfa avanzada y
pueden realizar las diversas raciones para
el consumo animal.

Tienen disponibles con capacidades
desde 1 tonelada/hora hasta 12 tonela-
das/hora. Mulmix es especializada en la
realizacién de plantas para el almacenaje
y para seleccién de la semilla.

El representante de la marca en Sud-
américa, Rafael Facciolo, destacé la ex-
periencia con cuentan en la instalacién

de equipamientos de silos, secaderos y W‘ :
r-!‘ P o

limpieza.

Mulmix y Zoomill ofrecen tecnologias e
innovacion para el sector agropecuario del pais

Aseguré que los materiales que uti-
lizan son diferentes a los existentes en el
mercado y que la prioridad de ambas mar-
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cas es ofrecer calidad. “Estamos satisfechos
con nuestra participacion en la Expo, ya
estuvImos en otra exposicion y vimos que es
importante que los clientes puedan observar
los equipos y es un éxito”, expresé.
Finalmente manifestd que desean
llegar a todo el territorio paraguayo, con
técnicos locales para asesorar a los clientes.
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Portafolio completo de Tape Ruvicha

omo representante oficial en el pais

de New Holland y Ford, la empre-
sa presenté un amplio stand y una nu-
trida propuesta de productos, enfocada
especialmente al sector agricola. Victor
Servin, gerente general de Tape Ruvicha,
resaltd el despliegue de maquinarias ex-
hibido en Innovar y sefialé que es una
muestra de lo que representa el sector
agropecuario para el pafs.

En relacién a los productos exhibidos
por la empresa, Servin sefialé que deci-
dieron presentar una oferta completa de
tractores y cosechadoras de New Holland,
ademds de mostrar las dltimas innovacio-
nes en agricultura de precisién. De igual
forma, los productores que pasaron por el
stand de Tape Ruvicha pudieron conocer
las nuevas versiones de los distintos mode-
los de vehiculos de la marca Ford.

Entre los productos destacados de
New Holland se puede mencionar la co-
sechadora CR 6.80, que estd equipada
con un motor New Holland FPT Cursor
9 — 8.7L, y ofrece una potencia nomi-
nal de 331 CV a2 2.100 rpm. Cuenta con
tanque granelero de 9.000 litros y su des-
carga es de 126 litros por segundo. Este
modelo también fue presentado por la
empresa en la dindmica de maquinarias.

Otra cosechadora que fue exhibida
en el stand fue la TC 5090. La mdquina

es movida por un motor New Holland
FPT MAR-1, de 6.7 cilindradas, con la
que ofrece una potencia nominal de 258
CV. Estd equipada con un sistema de in-
yecci6n electrénica Common Rail, y pre-
senta un 4rea total de limpieza de 4,5 m?.

En el segmento de tractores, se exhi-
bieron unidades de la Serie T7. Uno de
estos fue el T7.205, que cuenta con un
motor New Holland NEF de 6.7 litros,
transmisién SPS 18x6, y ofrece una po-
tencia nominal de 182CV a 2.200 rpm.
También presentaron modelos nuevos
como el TL 95 y el T6.130.

Servin comenté que actualmente
existe una amplia oferta de créditos ban-
carios para la compra de maquinarias.
Durante la feria, Tape Ruvicha ofrecid,
mediante un convenio con el Banco Fa-

miliar, un financiamiento de cinco afios
de plazo con taza de 5.9%.

Osvaldo Suarez,
coordinador de servicios
de New Holland Argentina.

Centro de Entrenamiento
New Holland. Osvaldo Suidrez,
coordinador de servicios de New Ho-
lland Argentina, sefalé que actual-
mente se emplea tecnologia avanzada
en las tareas agricolas, situacién que ya
estd instalada en Paraguay. Resalté que
es importante acompafar este avance
tecnoldgico, y que la diferencia se pue-
de lograr a través del recurso humano.
“Podemos decir que actualmente tenemos
un respaldo técnico increiblemente bue-
no. La red New Holland en Paraguay
cuenta con instrumental de medicion
que permite determinar fallas eléctricas,
electronicas o hidrdulicas dentro de una
mdquina’.

Sudrez ponderé el uso de la tec-
nologia en la agricultura, pero sefald
que es igual de importante el acompa-
fiamiento de las nuevas herramientas
que estdn a disposicién del productor
agricola. Dentro de este marco, New
Holland tiene prevista la apertura
de un centro de entrenamiento en el
distrito de Yguazi. Con este proyec-
to se pretende ofrecer entrenamiento
calificado al personal de la compania
y sus distribuidores. Igualmente se
brindard capacitacién a operadores
de maquinarias y a la comunidad en
general, con el objetivo de que sean
participes del avance tecnoldgico.
“Vamos a preparar a la comunidad
para que pueda acompanar este avance
y pueda conseguir posiciones de trabajo
dentro del campo’.

La apertura del centro se tiene pro-
yectada para el 25 de agosto del 2018. El
proyecto es una idea conjunta de New
Holland y el Centro Tecnoldgico Agro-
pecuario del Paraguay (Cetapar). “Esta-
mos muy contentos, ya que ellos acogieron
nuestro proyecto rdpidamente y estamos
trabajando en conjunto”.

En relacién a la tendencia de las
maquinarias que incorpora el sector
agricola de Paraguay, senalé que el pais
sigue un proceso de avance similar al
que desarrollaron los paises limitrofes.
“La tendencia es ir hacia las mdquinas de
altas tecnologias, como son las cosechado-
ras axiales. También hay una inclinacion
hacia las mdquinas mds grandes, tanto en
cosechadoras y tractores, como en sembra-
doras e implementos de labranzas”. 1>
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Tractor Inicia su trayecto en Paraguay

LS Motors, del grupo empresarial

De La Sobera, presenté oficialmen-
te a los productores la marca de tractores
LS Tractor durante la segunda edicién de
la feria Innovar. De esta forma la firma
local ofrece una nueva propuesta al mer-
cado local, con equipos que se caracte-
rizan por el nivel de equipamiento y el
bajo consumo de combustible.

Para la presentacién de la marca,
la firma ofrecié una conferencia de
prensa en su stand dentro de Innovar.
Atilio Gagliardone, presidente de De
La Sobera, brindé algunas palabras a
los presentes durante el acto. “Creemos
que la apuesta que estamos haciendo serd
de notable suceso en poco tiempo”, au-
gurd.

El directivo recordé que DLS Mo-
tors es una empresa joven, pertenecien-
te al grupo empresarial De La Sobera,
del que destacé la trayectoria y el re-
conocimiento ganado en el mercado
local. “DLS Motors es una firma hija a
la que también deseamos introducir en el
camino del éxito”.

g
Y

T el

El gerente comercial de DLS Motors,
Nelson Ojeda, dio una breve resena sobre
la marca LS Tractor. Este fabricante se
instal6 en Brasil hace pocos afios, y ac-
tualmente ya ocupa el 14% del mercado
en el rango de tractores de hasta 100 HP.
El modelo LS Tractor U60 fue elegido el
mejor tractor del vecino pafs, en el 2015
y en 2017, menciond. “Es una marca que
estd ganando fuerza en Brasil, y estamos se-
guros que a través de DLS Motors también
ganard su espacio en Paraguay”.

Ojeda recordd un aspecto que carac-
teriza al grupo De La Sobera, al que es-
tdn acostumbrados sus clientes, que es el
soporte técnico eficiente. Adelanté que
la asistencia serd una de las principales
fortalezas que acompanard la incorpo-
racién de esta nueva marca. “Daremos
un soporte muy fuerte, con asistencia en el
campo y disposicion de repuestos. Este serd
el valor agregado que vamos a dar a nues-
tros clientes, es decir, una buena maquina
acompanada de una buena asistencia’.

Compactos y equipados. La
marca pertenece al grupo empresarial
LG, cuya fébrica principal se encuen-
tra instalada en Corea del Sur. Ademds
cuenta con plantas de produccién y
montaje en China y Brasil. Con la insta-
lacién en el vecino pais, hace pocos afios,
comenzd su trabajo en América Latina.
Actualmente est4 presente en gran parte
del continente, desde México para abajo.
“Con esta base que comenzamos a trabajar
en Paraguay hemos completado Sudaméri-
ca”, sefial6 Gerardo Tisera, gerente regio-
nal de ventas LATAM de LS Tractor.
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LS Tractor se caracteriza por la

produccién de tractores compactos,
dotados de un completo paquete de
especificaciones. Tisera recordé que la
compafifa comenzé a fabricar tractores
orientados a las necesidades de la pro-
duccién de arroz de Corea del Sur. Es
decir, equipos con ejes delanteros sella-
dos y aptos para ingresar a terrenos de
mucho barro.

En Innovar exhibieron algunos de
los modelos que estardn disponibles en
el mercado paraguayo. Entre las prin-
cipales caracteristicas, Tisera destacd
el sistema de transmisién con una gran
cantidad de velocidades, la doble trac-
cién en todos los equipos, y el inversor
de marchas. “Es un tractor versdtil, muy
econdmico en el consumo de diésel y en el
costo de mantenimiento”, agrego.

En Brasil, la planta de LS Tractor se
encuentra instalada en la ciudad de Ga-
ruva, estado de Santa Catarina. En esta
fbrica se producen tractores, en un ran-
go de 40 HP hasta 105 HP. Tisera ade-
lant$ el lanzamiento de la linea H, con
equipos de 125 a 160 HP. “Con esta linea
vamos a completar una gama de potencia
que estd pidiendo el cliente de Brasil y de
otros lugares de América”.

Comenté  que
después de la concrecién de la alianza
comercial con DLS Motors, la fébrica
recibi6 y capacitd a técnicos, encarga-

inmediatamente

dos comerciales y personal de repuestos
de la concesionaria. “Han conocido la
fidbrica en Brasil, y han sido capacita-
dos por nuestros técnicos alld. El servicio
de posventa es la herramienta principal
de cualquier producto o herramienta de
trabajo, y mds en nuestro caso, que somos
nuevo en Paraguay”, expreso. li»>
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Despliegue de diversidad en el stand de Stara

O rotec y Marangatu, representan-
tes de Stara en Paraguay, unieron
fuerzas y presentaron toda la linea de
magquinarias e implementos del fabri-
cante del vecino pais en la segunda
edicién de Innovar. Entre los produc-
tos destacados, se puede mencionar el
Imperador 3.0 y la linea de remolques
agricolas Reboke Ninja.

En un amplio stand, cargado de pro-
ductos, responsables de ambas empresas y
representantes de fébrica recibieron a los
productores agricolas. La propuesta de Sta-

ra estuvo compuesta por equipos de siem-
bra, maquinarias de distribucién y pulve-

rizacién, y una variada gama de carretas

agricolas. Uno de los productos destacados
fue el Imperador 3.0, el pulverizador de do-
ble funcién de Stara. La caracteristica in-
novadora de esta mdquina se encuentra en
su capacidad de realizar tareas de pulveriza-
cién y distribucién al voleo. De esta forma,
ofrece eficiencia en los trabajos. Ademds,
reduce los costos operaciones del agricultor.

Otro de los segmentos fuertes de Sta-
ra es el de plantio. En la ocasién se ex-
hibieron varias opciones en sembradoras,
como la Cinderela 13, Princesa Top 14-
16, y Estrela 22. El fabricante brasilero
ha ganado su espacio en el mercado para-
guayo, en el que busca el liderazgo en la
siembra neumdtica. La marca cuenta con
plantadoras articuladas y auto transpor-
tables. Es decir, equipos que se destacan
en la distribucién de semillas, facilidad de
transporte, y ademds tienen la capacidad
de copiar el terreno en el que trabajan.

Dentro de la gama de remolques
agricolas se destac principalmente la li-
nea Reboke Ninja, con versiones de dife-
rentes capacidades. Estos se caracterizan
por la velocidad de descarga de granos y
su disefio ergondmico. La propuesta de
Stara también incluyé el cabezal maice-
ro Bravas+, el tractor ST MAX 180, entre
otros implementos y maquinarias.

Sistema de riego Valley

ara una mayor previsibilidad en el

manejo de los cultivos, se presentd
en Innovar el sistema de riego Valley, una
marca con trayectoria en este segmento.
Tomas Mur, responsable del desarrollo
de la linea Valley en Paraguay, mencio-
né que los equipos expuestos en la feria
proporcionan una produccién a campo
mucho mds versdtil y flexible. Permite
trabajar con los cultivos tradicionales
como soja, maiz, cana de aziicar, banano
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Tomas Mur, responsable
del desarrollo de la linea
Valley en Paraguay.

HEN |

y café. Los equipos cuentan con tecnolo-
gfa de punta y de procedencia brasilefia y
estadounidense, ya que en Brasil y Esta-
dos Unidos cuenta con f4bricas.

Resalté que fue la primera partici-
pacién de Valley en esta feria y la marca
tiene previsto participar de mds exposi-
ciones para mostrar y difundir sobre los
equipos de riego a nivel nacional, y asi
llegar a diversos productores de las dis-
tintas zonas productivas del pais.
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Automaq presente con maquinas
de construccion y neumaticos

I a empresa Automaq presentd en In-
novar las divisiones de maquinarias

para la construccién y neumdticos. En la
oportunidad, Rodrigo Sdnchez, gerente
de la Divisién de Maquinaria de Cons-

truccién, comentd sobre las maquinarias
expuestas, las cuales son especiales para
desarrollar trabajos agricolas como movi-
miento de suelos, carga y descarga de gra-
nos. Entre las destacadas estuvo la excava-

dora Komatsu PC 200, una herramienta
con gran aceptacién en el sector arrocero
y sojero, debido a su versatilidad, fécil ma-
nejo y durabilidad. También estuvieron
las palas cargadoras WA200 y WA320 de
esta marca, al igual del minicargador Ko-
matsu SK820. Sdnchez resalté también la
linea de montacargas Clark, marca con 56
afios de trayectoria en el pais.

L.a APS presente en Innovar

a Asociacién de Productores de

Soja, Oleaginosas y Cereales del Pa-
raguay (APS) participé nuevamente en
Innovar Feria Agropecuaria. El gremio
mantuvo un activo stand donde brindé
capacitaciones constantes a los produc-
tores y estudiantes, ademds de ofrecer
toda la informacién gremial a sus socios
y sobre la Tercera Convencién Soy Sur
que estd prevista para el mes de mayo.

518

El presidente de la APS, Claus Es-
cher, explicé que el objetivo de la pre-
sencia del gremio que representan por
segundo afio en esta feria fue acompa-
fiar a todos a los productores del Para-
guay, sean estos grandes, medianos y
pequenos agricultores.

Con ese propésito de brindar apoyo
a los pequenos agricultores, durante la
feria, la APS junto al Instituto Para-

guayo de Tecnologia Agricola (IPTA),
a través del Ing. Rubén Cafiete, ofre-
cieron capacitaciones sobre cultivos
de autoconsumo, granjas sustentables,
ademds del aprovechamiento de la soja
en la nutricién diaria.

Mencioné que el Ing. Cafiete orien-
ta sobre todas las tecnologias caseras
a los productores, estudiantes y toda
la gente que esté interesada en la agri-
cultura familiar. “En este sector hay un
lugar muy grande para trabajar todavia.
Hay mucha gente con mucha voluntad,
pero falta brindarles mds conocimiento,
un poco de tecnologia, un poco de astucia
para preparar sus productos y llevarles al
mercado”, resaltd.

Sobre la Tercera Soy Sur. Tam-
bién Innovar fue propicio para que la
APS difunda la préxima edicién de la
Convencién Soy Sur. Se desarrollard el
préximo 16 y 17 de mayo de 2018 en
el Hotel Casino Acaray, en Ciudad del
Este, Alto Parand.

Este evento convocard a disertantes
nacionales e internacionales que tratardn
temas de interés para la cadena del agro-
negocio. Durante la feria ofrecieron pro-
mociones especiales para la participaciéon
en dicho evento. lip>
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tractores, pulverizadora, sembradoras, ¢
implementos. “Contamos con la presencia
de un equipo de mds de quince personas que
han llegado desde Brasil para acompanar
esta actividad y para atender a los clientes y
amigos”, sefialé Roland Thiede, responsa-
ble de la marca por De La Sobera.

Thiede sefialé que Massey Ferguson
es una marca muy tradicional, que des-
de hace muchos afios invierte y tiene el
objetivo de acercar la mejor tecnologia al
productor. Igualmente, los equipos que
' presentan se caracterizan por la facilidad

s LS UN para operar, la robustez, y la eficiencia en

- .. an _I*"""‘: e o 2 < R L - - 1 1 ,
e b - g : ‘ el campo, explicé.

- . o '_ " o W e - £ £ = ] Por otra parte, dio a conocer nuevos
¥ o ¥ = o s 3 ot e | . Y .
e - - : B e e s - _""‘i | convenios para la adquisicién de maquina-
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rias que estdn disponibles para el produc-
tor. Mencion6 que AGCO y el Banco Re-
gional ofrecen la financiacién en ddlares, a
plazos de hasta cinco afios y una tasa del
6.5%. Igualmente, mediante una alianza
comercial con el Banco Familiar, el inte-
resado puede acceder a un financiamiento
de hasta cinco afos y una tasa del 7% para
la compra de productos Massey Ferguson.
“Esto responde al esfuerzo que hace De La
Sobera, con el objetivo de darles a ustedes
ventajas comerciales”.

Atilio Gagliardone, presidente de De
La Sobera, también destacd el acompana-
miento que reciben de la fébrica y agrade-
ci6 a los productores por visitar el stand de
la empresa. “Nosotros prometemos devolver-
les la calidad Massey Ferguson, el afecto que

siempre tenemos por el cliente, y el compro-

miso de servir a todos nuestros clientes de la
mejor manera posible”, sefiald.

Un recorrido por la linea Massey Ferguson — Lanzamiento. asey Ferguson se

encuentra en una campafa de renova-
¢ La Sobera exhibié toda su linea  teristicas de los productos Massey Fergu-  cién de su linea. En ese marco, a partir

de tractores, pulverizadora, cose-  son. Presentaron la gama de cosechadoras,  de mediados del 2017 comenzé a lanzar
chadoras, e implementos agricolas de Atilio Gagliardone, presidente Roland Thiede, responsable de
Massey Ferguson. La firma presentd un PY de De La Sobera. la marca por De la Sobera.

amplio stand y tuvo el acompafnamien-
to permanente de un equipo de fdbrica
para ofrecer atencion personalizada a los
productores. Ademds de los productos
ya conocidos en el mercado, la empresa
aprovechd la feria para lanzar los tracto-
res de la Serie 6700.

Durante la muestra, la empresa ofre-
ci6 a los visitantes un recorrido guiado por
el stand, donde los especialistas enviados

por la fibrica dieron a conocer las carac-
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diferentes series que fueron incorpordn-
dose al mercado. En Innovar, la marca y
su representante en el pafs, presentaron la
Serie 6700. En esta se incluyen dos mode-
los: MF 6711(117 HP), y MF 6713 (137
HP). Estos equipos disponen de un siste-
ma de transmision automdtica, reversion
electrohidrdulica, entre otras tecnologfas.

Estos tractores se caracterizan por la
versatilidad. Ofrecen 12 marchas para
delante y 12 marchas en retroceso, con
un sistema de reversion Power Shuttle,
que le concede agilidad en las diferentes
maniobras. Otra de las caracteristicas a
tener en cuenta de esta nueva serie es el
caudal, de un mdximo de 98 litros por
minuto. Su sistema hidrdulico es de dos
vélvulas a control remoto, con capacidad
de levante de 4.950 kilogramos.

Gama completa. Durante el reco-
rrido guiado, los productores pudieron
conocer la gama completa de equipos
Massey Ferguson. Presentaron los dife-
rentes modelos de cosechadoras, desde la

MF 6690 hasta la MF 9895; el pulveri-

zador MF 9130; los diferentes modelos
de tractores, distintos niveles de equipa-
miento y potencias. También presentaron
la linea de sembradoras e implementos
para el manejo de forrajes. Por otra parte,

[ineimeq con soluciones agroindustriales

L a empresa Encimeq S.R.L., repre-
sentante en el pais de los silos Page,
particip6 en la feria, donde dio a conocer
las soluciones orientadas al almacenaje
de granos. El Ing. Martin Hepp, gerente
comercial del departamento de silos de
la firma, comentd sobre la propuesta que
tienen para el sector agroindustrial.

En el stand de la empresa se exhibieron

ventiladores, elevadores, pie elevadores, ca-
denas, entre otros dispositivos empleados en
las estructuras industriales del sector. Hepp
sefialé que el principal objetivo fue generar
contacto en una plataforma que retine a
diversos componentes del sector agticola e
industrial. “Nosotros vendemos plantas. Aqui

destacaron el respaldo de posventa que
ofrecen de forma conjunta la fibrica y De
La Sobera, con un servicio técnico per-
manente y la provision de repuestos para
toda la gama de equipos de la marca.

trajimos lo bdsico, y nos presentamos para es-
tar en contacto con nuestros clientes”, explico.

La empresa tiene la capacidad y el co-
nocimiento para desarrollar un proyecto,
desde los planos de ejecucién para un mon-
taje exitoso, sefiald. El rango de capacidades
de los silos realizados va desde 50 toneladas
hasta 15.000 toneladas. “Con diferentes did-
metros y alturas, dependiendo de la necesidad,
de como se puede adecuar a las instalaciones
existentes 0 no del cliente”, agregé.

Hepp senalé que la empresa cuenta
con el soporte técnico de Page. Es decir,
ademds de la capacidad de producir pro-
yectos con sus propios proyectistas, estin
apoyados en el conocimiento de profesio-
nales de la compafia representada, quienes
realizan la revisién de todos los trabajos.

Encimeq tiene mds de treinta afios en
el mercado paraguayo. La firma nacié con
el objetivo de satisfacer la demanda del sec-
tor agroindustrial, como repuestos para las
plantas. Actualmente tiene la representa-
cién de las correas Mercurio de Brasil, moto
reductores Nord de Alemania, entre otros.
“Tenemos la gama completa para las agroin-
dustrias. Ademds tenemos diversas plantas
desarrolladas en el pais, incluso puertos”.  1I»
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a segunda edicién de Innovar Feria

Agropecuaria fue un evento que re-
unié a diferentes actores del agronego-
cio. El Ing. Agr. Ricardo Reddy, profe-
sional argentino con mucha experiencia
de trabajo en Paraguay, visité la mues-
tra y aproveché la oportunidad para
compartir con la revista Actualidad del
Campo Agropecuario el nuevo empren-
dimiento que estd encarando, junto al
Ing. Agr. Martin Descalzo, otro profe-
sional argentino con amplia trayectoria
en el agronegocio.

Reddy, quien trabajé mucho en Pa-
raguay con importantes semilleros como
Nidera y Baup, comenté que actualmen-
te se dedica a brindar capacitaciones para
los equipos comerciales y de soporte, en
técnicas de ventas, manejo de conflic-
tos,planificacién del tiempo, liderazgo
y creatividad e innovacidn, a través de
su consultora Team Agro. “Las empresas
necesitan lideres fortalecidos y notamos
un gran interés en el sector en capacitarse
permanentemente, porque hay una alta
rotacion de funcionarios, hay gente que
va saliendo y otras que van entrando. Hoy
en dia es tan importante la capacitacion,
hay mucha competencia, los mdrgenes de
negocios cada vez son mds estrechos, por

Ricardo Reddy, profesional
argentino con mucha experiencia
de trabajo en Paraguay.

ATUS AGROPECUAR:

El equipo de TeamAgro de visita por Innovar 2018

lo debemos ser muy eficientes, para ello es
Sfundamental contar con un equipo bien
formado”, comenté Reddy.

Estrategias. Mencioné de este em-
prendimiento estd basada en que las
capacitaciones o talleres tengan mucho
contenido pragmdtico. “No trabajamos
con contenidos tedricos, para que el técni-
co o el personal comercial se vaya con un
manual y lo lea. Nuestros cursos son muy
vivenciales y experienciales, por eso usa-
mos analogias, como por ejemplo, la ma-
gia, con la que mostramos que la misma
lleva un tiempo de preparacion y entre-
namiento para que en el momento parez-
ca algo mdgico, asi les mostramos que lo
mismo tiene que hacer un vendedor para
lograr conquistar una venta”. También
entrenamos las herramientas brindadas
con casos reales.

Mencioné que este tipo de dindmi-
ca es mucho mds provechosa al personal
para lograr el objetivo. A/ final del dia,-
tras los temas abordados y los compromi-
sos asumidos se genera un clima especial
donde las personas y los equipos, salen
mitcho mds fortalecidas. Las uniones que
muchas veces no se logran en el trabajo se
logran en estos tipos de talleres”, resaltd.

Reddy comenté que junto con
Descalzo arrancaron con este nuevo
emprendimiento entre el 2015 y 2016.
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Este afio ya desembarcaron en el mer-
cado paraguayo y realizaron tres ca-
pacitaciones. “Hoy estamos muy felices,
porque la feria Innovar nos estd abriendo
muchas puertas, y estamos concretando
varios programas de capacitaciones para
los meses de mayo y junio”, dijo.

“Nuestra estrategia es ofrecer herra-
mientas sobre la base del conocimiento
del sector agropecuario, la idiosincra-
sia y los tiempos que fuimos explorando
durante 20 arios recorriendo los campos.
Tenemos un Nkow How construido sobre
la base de conocimiento de los campos pa-
raguayos”, resalto.

Sobre la metodologia mencioné que
durante sus capacitaciones hacen hin-
capié en ventas, motivacién, liderazgo,
trabajo en equipo, gestién comercial,
negociacion, fidelizacién, atencién de
reclamos y manejo del tiempo. “Es-
tas son nuestras bases y trabajamos con
un grupo de mds de 10 expertos asocia-
dos para temas especificos. En Paraguay
nos hemos asociado al Ing. Agr. Enrique
Molas, reconocido experto en los agrone-
gocios en el Paraguay. Tenemos nuestra
pdgina web donde podrdan encontrar mds
informacién y contactarnos’.

Refiriéndose a Paraguay, Reddy ex-
presé: “Me gusta mucho trabajar aqui,
porque sean buenos o malos los anos, la
gente avanza siempre para adelante”, dijo.
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presento maquinarias para diversas actividades

I a empresa H. Petersen estuvo pre-

presentd las variadas lineas que dispone.

sente en Innovar. En la oportunidad

Guido De Salvo, gerente de marketing
de la empresa, resalté a la marca Case
IH con su linea agricola de la que expuso
tractores con y sin cabina, de potencias
que van desde 75 HP hasta 240 HP.
También estuvo el pulverizador Patriot,
ademds de cosechadoras y sembradoras.

Para el sector pecuario destacé la
marca Enorossi de la que ofrece con en-
fardadoras, rastrillos y mixers.

En cuanto a maquinarias viales estu-
vo la Caterpillar, una marca con 65 afios
de trayectoria en el mercado paraguayo.
De Salvo destacé que esta linea cuenta
con un soporte técnico bien capacitado.
De este segmento estuvo en exposicién
las motoniveladoras, mini cargadores,

monta cargas y retro excavadoras con
varios modelos. También estuvieron pre-
sentes la excavadora de 20 toneladas y
13 toneladas, ademds la mini excavadora
que ofrece una solucién completa en la
parte agricola y pecuaria.

Esta empresa de renombre ganado en
Paraguay también ofrecié las compac-
tadoras y palas cargadoras de la marca

SEM de origen chino. li»

TCAM

Consultoria estratégica.
Entrenamiento y capacitacién a
fuerzas de ventas.
Capacitacion en gestion y
management.

y Negocios conscientes.
Marketing tactico.

Metodologia lean comercial para
procesos eficientes.

Programas de Coaching agropecuario

Contacto: Ing Agro. Enrique Molas.
Cel: +595 981 463464
www.teamagro.com.ar — emolas@teamagro.com.ar / rreddy@teamagro.com.ar
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L a empresa Ranpar S.A. desembarcé
por primera vez en Innovar. En la
oportunidad expuso todas las lineas de
maquinarias e implementos que ofrece
de la mano de diversos representados y
presentd nuevas marcas.

Victor Arrda, gerente comercial de la
empresa, menciond tres nuevas marcas
que incorpora en la gama de ofertas de la
empresa. La primera es una linea de im-
plementos de Piccin, la segunda marca
es Genius de la que oferta plantadoras y
la silos bolsas Marcher. Esta marca ofre-
ce esta logistica que permite hacer silajes
de maiz himedo o seco. También resalté
las otras marcas que viene representan-
do que son: Imoto, Rodovale, Haramagq,
Stabra, Piccin y Cremasco.

Por su parte, Mike Garcia, represen-
tante de Piccin, comenté que la misma
es una corporacién brasilefa, con 55
afos de trayectoria en la fabricacién de
implementos para la preparacién de sue-
lo convencional, como rastras, nivela-
doras, hileradoras, escarificadores, sub-
soladores distribuidores de fertilizantes
orgdnicos y granulados.

Mencioné que son lideres en el mer-
cado brasilefio e iniciaron las operacio-
nes con Ranpar para que esta empresa
paraguaya comercialice sus productos
en todo el territorio paraguayo. “Estamos
participando con ellos para acomparnarlos
y los técnicos de la representante ya fueron
capacitados en Brasil, que es importante
para asesorar a los productores”, dijo.

Asimismo, Moacir Leitao, coordi-
nador técnico de Marcher, coment$ que
esta marca tiene 14 afios de trayectoria en

i — 1]

Moacir Leitao, coordinador
técnico de Marcher.

Brasil en la fabricacién de embolsadoras y
extractoras de granos. Las embolsadoras
son para la utilizacién de forraje y granos
hiimedos. Las mismas cuentan con freno a
disco para garantizar mayor precisién en la
parada de las mdquinas y asi lograr mejor
aprovechamiento de las bolsas que se uti-
lizan. Dispone de un sistema con levante
eléctrico controlado por un comando y
tiene una productividad de 400 toneladas/
hora. Es muy préctica, de bajo costo de
mantenimiento y tiene dos modelos de ex-

Paulo Paim, director
P de Ranpar S.A.
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Ranpar presente por primera vez en Innovar y con nuevas marcas

Mike_G_arc:fa,
representante de Piccin.

tractores que pueden ser utilizados por pe-
quefos y grandes productores. A su turno,
Rafael Tomazzi, representante de Genius,
comentd que vienen trabajando desde hace
13 anos en el mercado brasilero y actual-
mente desarrollaran un trabajo con Ranpar
para que la misma comercialice las lineas
de plantadoras y sembradoras de la marca.
Disponen desde 5 hasta 34 lineas para cul-
tivos de soja, maiz y los granos finos, como
trigo, arroz, brachiaria. Todos los equipa-
mientos tienen como caracteristicas la sim-
plicidad y robustez. Pueden ser utilizados
por los pequenios y grandes productores.
Anuncié que préximamente, en con-
junto con Ranpar realizardn demostra-
ciones a campo para que puedan observar
el trabajo de las maquinarias de Genius.
Por dltimo, Paulo Paim, director
de la empresa resalté la importancia de
participar en la muestra donde aprove-
charon la oportunidad de presentar las
tres marcas nuevas que serdn comercia-
lizadas por la firma, asimismo fue pro-
picia para ofrecer promociones con sus
diversas marcas las cuales fueron entre
el 10%, 15% y 20% de descuento. 1>

Rafael Tomazzi,
representante de Genius. PY

-Ir
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Centro Agricola con soluciones

Comil con tecnologia
para maquinarias agricolas

en silos y secaderos

L a firma expuso durante la muestra Innovar su linea de
silos y secaderos de la mano de Digital Grupo. Bene-
dito Pereira, representante comercial, comenté sobre los
servicios y tecnologias que ofrecen para almacenamiento,
silos secaderos y basculas. Destacé ademds, una novedosa
magquina trilladora. Enfatiz4 la relevancia de la feria, ya que
permite que los productores realmente puedan observar y

apreciar las tecnologfas que son presentadas en esta nueva
exposicién agricola y ganadera.

L |
"

I a firma Centro Agricola estuvo presente en la feria Inno-
var. En la oportunidad presentd los servicios que dispone

Grupo Ui, *

s COMIL

para el segmento agricola, entre los que destacé los repuestos
para maquinas agricolas, ademds de filtros para automdviles
y piezas para lineas de mdquinas pesadas de diversas marcas
con las que ofrece calidad.

Durante la feria contaron con técnicos que brindaron
asesoramiento sobre las marcas que distribuye como: Scherer
discos, Tecfil filtros y picos para pulverizacién de Micron.

7

en unos dias tiene tanque de capacidad
de 2.000 litros y barras de 24 y 36 me-
tros, posee transmisién hidrostdtica 4x4

Retamozo Hnos. presente con Jacto en Innovar

L a empresa Retamozo Hnos. estuvo
presente en la segunda edicién de
Innovar Feria Agropecuaria. En la opor-
tunidad expuso toda la linea de maqui-
narias de la marca Jacto y recibi6 a sus
clientes con el acompafiamiento de los
presentantes de fdbrica.

Marcial Galeano, gerente comercial de
la empresa, destacé a la pulverizadora Jacto
Uniport Star/24, una autopropulsada con
motor Cummins 4.5, turbo-intercooler,
de 4 cilindros, 140 HP, transmisién meci-
nica 4x2, caja Eaton con diferencial Dana
de Alta y Baja (frenos a disco, suspension
neumdtica y rodados 12.4x36).

También resaltd la Uniport 3030,
una autopropulsada con 36 metros de
barra con la rueda direccional trasera
para un mejor desempefio en el campo,
el mismo ofrece economia. Tiene motor
Cummins QSB 6.7 Tier III Electrénico
(243 CV), es apto para biodiésel al 20%,

posee transmision hidrostdtica 4x4 con

control electrénico de traccién indepen-
diente y trocha variable.

Como novedad destacé el lanza-
miento del pulverizador Jacto Uniport
2030. Esta mdquina que llegard al pais
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y un motor de 198 CV. El poco peso le
confiere la capacidad de trabajar en una
amplia variedad de terrenos con calidad
y alto rendimiento operacional. Tiene
sistema de GPS de Omnis700.
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Tecnologias para cosechadoras

N ew Holland junto a las firmas que lo
representan en el pafs Ciabay y Tape
Ruvicha ofrecieron una charla sobre las
nuevas tendencias en agricultura de pre-
cisién para cosechadoras. Especialistas
de fabrica, que acompafaron la presencia
de la marca en la muestra, comentaron
sobre la tecnologfa que actualmente estd
disponible para las tareas de cosecha.
Carlos Cabral, especialista de marke-
ting en el segmento de cosechadoras de
New Holland, explic6 que existe una gran
difusién sobre las tecnologias que pueden
ser agregadas a estas mdquinas. Senald
que este tema no se limita a lo referente a
agricultura de precision, sino que ademds
involucra en todos los aspectos de la co-
sechadora para planificar los objetivos del
productor, que son la mayor productivi-
dad, un menor costo, y mds rentabilidad.
Una de las tecnologias que estdn dis-
ponibles para el productor es el monitor
de cosecha. Este permite planificar el tra-
bajo, ya que ademds de presentar datos
de la colecta, ofrece diversas informa-
ciones de gran utilidad durante todo el

proceso productivo. “La cosecha cierra y
abre el ciclo de la agricultura de precision.
Por eso es muy importante tener en cuenta
que el monitoreo de cosecha es el punto mds
importante de la agricultura de precision”.

El monitor de cosecha permite cono-
cer exactamente la cantidad cosechada en
una superficie especifica, punto por punto.
Ofrece informaciones sobre las zonas de
trabajo, con las que el productor puede sa-
ber qué dreas presentan mejor rendimiento
y cudles son las que dan nimeros inferio-
res. Estos datos son de gran utilidad en el
momento de realizar inversiones.

Cabral explicé que estos datos se ob-
tienen mediante dos sensores, una antena
GPS, y una pantalla. Con los sensores, ins-
talados en zonas especificas de la cosecha-
dora, se obtiene el peso del grano, seco y
hiimedo. El GPS permite conocer los pun-
tos de bajo y elevado rendimientos. Final-
mente, la pantalla recolecta los datos, los
analiza y otorga la informacién necesaria.

Mediante la telemetria estas infor-
maciones pueden ser enviadas, en tiempo
real. Esta tecnologia ademds ofrece una

FARAGUAY S.A.

serie de beneficios, como el andlisis de la
eficiencia de la flota, célculos de tiempo
de mdquinas prendidas y apagadas, entre
otros. El propietario de la cosechadora
tiene una diversa cantidad de datos a dis-
posicién en tiempo real y a distancia, lo
facilita y orienta en la toma de decisiones.
Otra herramienta que se emplea
en agricultura de precisién es el piloto
automdtico, que estd disponible desde
hace varios afos en el mercado. Cabral
senalé que esta tecnologfa permite que
la médquina realice ciertas actividades
en forma auténoma. Durante la charla
también se present6 la linea completa
de cosechadoras de New Holland, que
actualmente cuenta con la gama TC: la
TC 5070 y la TC 5090. Por otra parte
se encuentra la gama CR: CR 5.85, CR
6.80, CR 7.80, CR 7.90, y CR 8.90. Los
especialistas detallaron las caracteristi-
cas de cada uno de estos modelos. CA

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar
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ESTA RECONOCIDO POR EL INAN

La USC ofrece servicios de
Laboratorio de Calidad de Agua

a Universidad San Carlos

(USC) cuenta desde el 2015

con el reconocimiento de la

validacién de la metodologia
para realizar andlisis de agua potable
del Instituto Nacional de Alimentacién
y Nutricién (INAN), para las determi-
naciones establecidas en el comunicado
IN° 24/2013, el cual otorga la posibilidad
de ofrecer el servicios de 8 determinacio-
nes establecidas, mds 10 determinaciones
que la universidad ofrece a diversas em-
presas que necesiten de andlisis, segin
sus requerimientos.

El Laboratorio de Agua se encuen-
tra bajo la direccién de la Lic. Sheyla
Ramalho, directora Dpto. Bioquimica,
Biologfa y Suelos. La profesional expli-
c6 que el INAN es una dependencia del
Ministerio de Salud Publica y Bienestar
Social, el cual otorgé al Laboratorio de la
Universidad San Carlos (USC) el recono-
cimiento que lo autoriza a realizar and-
lisis fisicoquimicos y microbiolégicos en
cumplimiento con la Resolucién Merco-
sur GMC Ne 80/96 y con la Norma Pa-
raguaya de Agua Potable a nivel nacional.

Para el Laboratorio de Agua se con-
formé un equipo de trabajo que llevé
adelante no solo la postulacidn, sino la
ampliacién y el mejoramiento continuo
del laboratorio para la obtencién de la
certificacién de parte del INAN, logro

que posiciona a la institucién de manera
competente a nivel nacional para la eje-
cucién de los andlisis de agua, a través de
su infraestructura y condiciones técnicas
para suplir las demandas establecidas en
el mercado con responsabilidad y calidad.

Las actividades de inspeccién y su-
pervision del laboratorio de la USC, se
llevaron a cabo por los responsables téc-
nicos del Laboratorio de Alimentos del
INAN, quienes a su vez, realizaron la ve-
rificacién in situ de las instalaciones, los
equipos, procedimientos de andlisis y de
manejo de residuos que son empleados
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Lic. Sheyla Ramalho (centro),
directora Dpto. Bioquimica,
Biologia y Suelos con la Lic. Alba
Ramirez y Lic. Martin Gonzalez,
profesionales del Laboratorio.

en el laboratorio, como parte del proce-
dimiento para la obtencién del Recono-
cimiento de Resultados de los andlisis de
agua, servicio que se efectia dentro del
marco de la ampliacién de los servicios
que ofrece la Universidad.

Por su parte, el Lic. Martin Gon-
zdlez, jefe de laboratorio comenté que
los pedidos mds usuales por parte de
diversas empresas son los andlisis de

potabilidad para el INAN, de los cua-
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les son solicitados 8 items, ya sean para
riego, piscicultura y necesidades varias,
donde 5 andlisis son microbioldgicos
como: recuento de E. coli, coliformes
totales, coliformes fecales, seudomonas
y mesdfilos. Estos son diversos tipos de
bacterias que son desarrollados a dife-
rentes temperaturas.

Los 3 items restantes son fisicoqui-
micos como los: nitritos, nitratos y ph,
sustancias inorgdnicas los cuales son
contraproducentes para el ser humano.

Anadié que en total cuentan con 18
determinaciones actualmente para el
andlisis de agua, entre las que se inclu-
yen en fisicoquimico: conductividad,
turbidez, SDT A 105 °C, alcalinidad
total, dureza, materia orgdnica, cloro
libre y total, sulfatos, hierro, manga-
neso y cobre, ademds de recuento de
aeruginosa en la parte de microbiolégi-
cos, completando asf todas las determi-
naciones que la USC realiza para todos
los consumidores.

En otro punto, Gonzdlez mencion
sobre la importancia de los servicios,
que brindan seguridad a la calidad del
agua que son utilizados en diversas for-
mas, ya sean para consumo humano o
riego, fertiriego, aplicacién de fertili-
zantes, pesticidas, procesos poscosecha
y en el sector ganadero.

El laboratorio de la USC se encuen-
tra entre un grupo selecto de laborato-
rios reconocidos y autorizados por el
INAM, lo cual permite que la universi-
dad se encuentre posicionada de manera
competente a nivel nacional para la eje-
cucién de los andlisis de agua, a través de
su infraestructura y condiciones técnicas
para suplir las demandas establecidas en
el mercado, con responsabilidad y ca-
lidad y un equipo de profesionales de
primer nivel, ademds los precios de los
servicios son muy accesibles.

Es importante destacar que la USC
dispone de 3 laboratorios actualmente.
El de Agua que ofrece sus servicios al
publico y otros dos exclusivos para do-
centes y alumnos para desarrollar tra-
bajos del 4rea académica entre las que
se encuentra el laboratorio de investiga-
cién y laboratorio de alimentos. Sobre
estos Ramalho aseguré que existe la
posibilidad de ofrecerlas también como
servicio en el futuro.

Egresado de la USC cursard maestria
en Agronegocios en Alemania

C ésar Darfo Centurién Aranda,
egresado de la carrera Agrono-
mia de la Filial de Ciudad del Este
de la Universidad San Carlos, viajé a
Alemania para cursar una Maestria
Internacional en Gerenciamiento
de Empresas Agrarias, en la Univer-
sidad de Weihenstephan-Triesdorf,
en el marco del programa de be-
cas denominada ERASMUS+, y la
alianza establecida entre la Univer-
sidad de Weihenstephan-Triesdorf
de Alemania y la Universidad San
Carlos, para la formacién de lideres
en Agronegocios.

Cabe destacar que César Dario
Centurion es el primer egresado de la
Filial de Ciudad del Este, en aprove-
char este convenio para proseguir sus
estudios y especializarse a través de la
Maestria Internacional en Gerencia-
miento de Empresas Agraria.

Los interesados en acceder a los
programas de intercambios estu-
diantiles disponibles para el PL2018
pueden comunicarse con el Dpto. de
Relaciones Internacionales a los telé-
fonos: 021 615 500 o al e-mail: rel.
internacionales@sancarlos.edu.py

La USC presente en el
Lanzamiento del Proyecto NUCIF

L a Universidad San Carlos, repre-
sentado por el Rector, Prof. Ing.
Agr. Ronaldo Dietze, en compaiifa de
docentes y funcionarios de la institu-
cién participaron el pasado 5 y 6 de
abril del afio en curso, del Lanzamien-
to del Proyecto NUCIF “Network de
Universidades para el Conocimiento y la
Integracidn de Frontera”, llevado a cabo
en la sede de la Universidad Nacional
de Salta (Argentina).

El evento reunié a referentes y au-
toridades de las universidades socias del
Proyecto con el propdsito de reforzar
las relaciones y los programas comunes
de las instituciones involucradas que se
encuentran en territorio de frontera. El
Proyecto NUCIF inici6 en la Univer-
sidad de Bari (Italia), con la finalidad
construir una Red Excelente de Cono-
cimiento entre las Universidades de Ar-
gentina, Bolivia, Chile y Paraguay. CA
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Cosechas y
reservas afectadas
por Sudamérica

1 USDA proyect$ la produccién mun-

dial de soja en 334,81 millones de
toneladas, por debajo de los 340,86 mi-
llones previstos en marzo. Las existencias
finales fueron calculadas por el organis-
mo en 90,80 millones, frente a los 94,40
millones del mes pasado y a los 92,25
millones previstos por el mercado. Las re-
ducciones en produccién y stock estima-
das por este organismo estadounidense
obedecen principalmente a la merma de
produccién de Argentina.

Para los Estados Unidos, el USDA ele-
vé de 53,34 a 53,62 millones de toneladas
su prevision sobre la molienda de sojay de
57,11 a 57,23 millones el uso total, pero
mantuvo sin cambios su estimacién sobre

las ventas externas, en 56,20 millones de
toneladas. Asi, las existencias finales fue-
ron calculadas en 14,97 millones de tone-
ladas, por debajo de los 15,10 millones del
reporte de marzo y de los 15,62 millones
proyectados, en promedio, por los opera-
dores.

Sigue sin haber en el trabajo del USDA
una modificacién relevante de las ventas
externas de harina de soja, dado que ape-
nas crecen de 11,25 a 11,34 millones de
toneladas.

En cuanto a la oferta de soja sudame-
ricana, el USDA estimé la produccidén de
Brasil en 115 millones de toneladas, por
encima de los 113 millones del informe
de marzo. El saldo exportable fue cal-
culado en 73,10 millones, también por
encima de los 70,50 millones del trabajo
precedente.

En cuanto a la Argentina, el USDA es-
timé la cosecha de soja en 40 millones de
toneladas, por debajo de los 47 millones
previstos en marzo. También recorté su
proyeccién sobre las exportaciones argen-
tinas de poroto de soja, de 6,80 a 4,20
millones. De igual modo, el organismo
ajustd la produccién de harina de soja,
de 33,28 a 31,60 millones de toneladas,
y el saldo exportable del subproducto, de
30,80 a 29,50 millones.

En cuanto a Paraguay, el USDA dejé sin
variantes las cifras de cosecha, en 9,20 mi-
llones de toneladas, y de exportaciones, en
5,80 millones.

Respecto de China, el USDA mantuvo
en 97 millones de toneladas su estimacién
sobre el volumen de sus importaciones.

Leve merma en
produccion y
existencia mundial

I USDA proyect la

produccién mundial de
maiz en 1036,07 millones
de toneladas, por debajo de
los 1041,73 millones previs-
tos en marzo. Las existencias
finales
por el organismo en 197,78
millones, frente a los 199,17
millones del mes pasado y a

fueron calculadas

los 197,29 millones previstos
por el mercado.

Para Estados Unidos, el
USDA redujo su previsién
sobre el uso forrajero de
maiz, de 140,98 a 139,71

millones de toneladas, y el

Cotizaciones en Chicago eoroans)

Soja

Trigo

Fuente: CBOT.

Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes US$/t
Mayo-18 377 Mayo-18 170 Mayo-18 148
Julio-18 382 Julio-18 175 Julio-18 151
Agosto-18 382 Setiembre- 18 182 Setiembre-18 154
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uso total, de 319,93 a 318,53
millones. El volumen de las
exportaciones fue sostenido en
56,52 millones. En cuanto a las
existencias finales, el organis-
mo las calculé en 55,44 millo-
nes de toneladas, por encima de
los 54,04 millones del reporte
de marzo, pero levemente por
debajo de los 55,60 millones
previstos por los privados.

En cuanto a Brasil, el orga-
nismo oficial estadounidense
estimé la cosecha de maiz en
92 millones de toneladas, por
debajo de los 94,50 millones del
informe de marzo. Su saldo ex-
portable fue calculado en 33 mi-
llones, frente a los 35 millones
del mes pasado.

Para la Argentina, el USDA
estimé la produccién de maiz en
33 millones de toneladas, por
debajo de los 36 millones previs-
tos el marzo. De igual modo, el
saldo exportable fue reducido de
25 a 24 millones de toneladas.

Asimismo, el USDA redujo
las importaciones de maiz de
México, de 16,50 a 16,20 mi-
llones de toneladas, y las de los
paises del Sudeste Asidtico, de
14,70 a 14,20 millones, pero
mantuvo sin cambios las com-
pras de la Unién Europea, en
16,20 millones; de Japdn, en
15 millones, y de Egipto, en 10

millones.

Crece produccion y
stock mundial

1 USDA proyecté la produccién glo-

bal de trigo en 759,75 millones de
toneladas, por encima de los 758,79 mi-
llones previstos en marzo. Las existencias
finales fueron calculadas por el organismo
en 271,22 millones, frente a los 268,89
millones del mes pasado y a los 268,16 mi-
llones previstos por el mercado.

Para Estados Unidos, en su revisién
sobre el viejo, el USDA redujo de 2,72 a
1,91 millones de toneladas el uso forrajero
y de 30,40 a 29,58 millones el uso total,
pero mantuvo en 25,17 millones el sal-
do exportable. Asi, las existencias finales
fueron elevadas de 28,15 a 28,96 millones
de toneladas y las dejé por encima de los
28,20 millones previstos por el mercado.

En cuanto a los demds importantes ju-
gadores mundiales en el mercado del cereal,

el USDA mantuvo estable la cosecha de

Rusia, en 84,99 millones de toneladas, s
volvié a elevar las exportaciones de Rusia,
de 37,50 a 38,50 millones de toneladas.

Sin cambios fueron estimados los sal-
dos exportables de Canad4, de Australia
y de Ucrania, en 22,50, en 16 y en 17,20
millones de toneladas, respectivamente.

Para la Unién Europea, el USDA man-
tuvo sin cambios sus cifras de cosecha y de
importaciones, en 151,60 y en 5,50 millo-
nes de toneladas, pero redujo de 25 a 24
millones su saldo exportable.

La cosecha de Kazajstdn fue sostenida
en 14,80 millones de toneladas, pero sus
ventas externas fueron elevadas de 7,50 a
8 millones.

Con una cifra de cosecha sostenida
en 18 millones, el USDA elevé de 12,50
a 12,80 millones de toneladas las expor-
taciones argentinas de trigo. Las importa-
ciones de Brasil fueron recortadas de 7,80
a 7,30 millones de toneladas.

Méquinas vendidas. Hasta Marzo-2018

| primer trimestre del 2018 fue positivo para
las maquinarias agricolas, en comparacién a los

Primer trimestre positivo

gundo lugar qued6 John Deere con el 32% del mer-

cado y en tercer lugar Case IH con el 14%.

Tractores Fuente: Cadam.
John Deere 183

Massey Ferguson 75

New Holland 65

Valtra 47

Case 24

Mahindra 9

Deutz-Fahr 5

LS 3

Landini 2

Total 413
Cosechadoras Fuente: Cadam.
New Holland

John Deere

Case

Massey Ferguson

CLAAS

Valtra

Total

afos precedentes, ya que hasta marzo se vendieron
413 tractores y 138 cosechadoras, segin los datos
reportados por la Cdmara de Automotores y Maqui-
narias (Cadam). El posicionamiento de las marcas
en el primer trimestre, en tractores, John Deere per-
manecié en primer lugar con el 44% del mercado, en
segundo lugar estuvo Massey Ferguson con el 18%
del mercado y en tercer lugar se posiciona New Ho-
lland con el 15% de las ventas.

En cuanto a cosechadoras, New Holland se
mantuvo al frente durante los tres primeros meses
del 2018, abarcando asi el 42% del mercado, en se-

Por lo que se puede apreciar, mirando atrds los
ultimos afios se ve un repunte en las ventas de estas
mdquinas agricolas. Para los tractores fue bastante
positivo, ya que considerando las ventas del primer
trimestre de 2017 este afio se vendieron unas 108
unidades mds. En cosechadoras se pudo observar 35
unidades mds que el trimestre pasado.

Ahora la expectativa estd en que sea sostenible el
buen comienzo para las mdquinas y que realmente
el 2018 sea el ano de repunte de este sector que sigue
aportando tecnologfas de punta y diversas estrategias
para acompanar la evolucién del agro.
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EXPANSION FORESTAL

a reforestacién, uno de los
proyectos de diversificacién
productiva de Agropeco,
encara una nueva expansion
este afio. Esta empresa, ubicada en
Alto Parand, instalard este afio 120
hectireas nuevas de cultivos foresta-
les. Con esta meta cumplida, para fin
de ano completaria unas 750 hectdreas
reforestadas.

ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO

apostando por la reforestacién hace dos
décadas. En los tltimos afos, el creci-
miento promedio anual fue de unas 100
hectdreas. En el presente, sumarfa un
poco mds, ya que la meta es implantar
120 hectédreas nuevas.

El objetivo es crecer en forma gra-
dual afio tras afio y completar unas 1.500
hectdreas de 4rea reforestada. Esta firma
apuesta por la especie exdtica eucalipto.
Actualmente utiliza plantines de clones
de dos variedades de esta especie, el eu-

g grandis y el eucalipto grancam.

Los fines de la reforestacién de
este emprendimiento son maderables
y energéticos. Cantero precisé que el
proyecto de reforestacién Agropeco se
inicié 1997. En los inicios el fin fue solo
maderable y se apostd por la reproduc-
cién por semillas. “En algunos casos,
algunas parcela ya estd con la tercerag
neracién”, dijo.

Comenté que desde
do estdn encarando

energéticos. Las

tadas en el




te para este fin. Las 120 hectdreas que

se incorporardn este afio son con fines
maderables.

Para cada fin, sea maderable o ener-
gético, los cultivos tienen manejos di-
ferentes y se utilizan la variedades dis-
tintas. Los ciclos también varian, los
drboles para fines energéticos se cose-
chan a los 5 afios y lo de fines madera-
bles de entre 8 y 10 anos.

La empresa ya viene cosechando sus
productos forestales, por ahora los de
fines maderables son comercializados a
terceros. La produccién de los de fines
energéticos en parte es aprovechada en
la propia empresa, para alimentar los se-
aderos y otros requerimientos. El rg

ambién se comercializa 3

La siembra esta vigente. El
profesional comenté que de lo que va
este afio ya tienen unas 20 hectdreas im-
plantadas. Al cierre de nuestra edicién

: L
Lucio Cantero, responsable del

area Forestal de Agropeco.

estaban aguardando una buena lluvia
para continuar este trabajo que arrancé
en marzo y que estd previsto seguir hasta
mayo, para luego retomar en setiembre.
Mencioné que para cada etapa del
cultivo, hay mano de obra preparada
para el efecto. Hay personal que realiza
siembra, cuidados culturales que son la
poda, el control de malezas y el control
de hormigas. Para la cosecha también
hay personal especifico. El profesional
reiter que de acuerdo a los objetivos de
la empresa tiene mucho por crecer con
este rubro y que disponen aun con buena
cantidad superficie con actitud forestal.

\./ Agropeco S.A.
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KUROSU & CIA. RETOMA PRACTICA
PARA MEJOR ACOMPANAMIENTO

Vinculos fortalecidos por “Tratour”

| “Tratour” tomé como princi-
pal novedad la posibilidad del
contacto mds estrecho entre

Kurosu & Cia. y sus clientes.
Cada una de las cuatro paradas conté con
buena concurrencia de clientes, quienes
participaron de la iniciativa que incluyé
charlas sobre las mdquinas y respaldo
posventa, asi como una actualizacién y
contacto directo con lo tltimo en tecno-
logia John Deere para nuestro mercado.
La gira abarcé los departamentos de
Alto Parand e Traptia. Arrancé en tierras

La firma Kurosu & Cia. desarrollo una gira por di-
ferentes puntos de las principales zonas productivas
para estrechar su presencia en el campo. Bajo la de-
nominacion de “Tratour”, la compaiia retomo la prac-
tica de “dias de negocios” fuera de la oficina, llevando
todas sus soluciones y el apoyo técnico para respon-
der a las inquietudes de los clientes. Fueron cuatro las
paradas desde fines de marzo hasta inicios de abril.

altoparanaenses el lunes 26 de marzo en  continuar el miércoles 28 en la Fazenda
la sede de la Cooperativa Pind6 Ltda., en  Almeida, en la localidad de Cedrales.
el distrito de San Cristébal, para luego  Los dos siguientes fueron més al Sur. 1>
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Asi, el lunes 2 de abril la convocatoria fue
en el Centro Comunitario 7 de Agosto,
en el distrito de Carlos Antonio Lépez, y
se cerré en el Club Alemdn de Lapachal,
en Obligado, el miércoles 4 de abril.

En la apertura de la jornada final,
Basilio Ramirez, Director Comercial de
Kurosu & Cia., resalté que el objetivo fue
para fortaleciendo vinculos. “Hay que re-
cordar la importancia de retomar estas visi-
tas, de realizar estos ‘dias de negocios’ cam-
biando nuestras oficinas de Encarnacion,
de Ciudad del Este, 0 Santa Rita, por una
presencia real en el campo. La idea es estar
en la casa de ustedes. Estamos en el campo”,
dijo. Coment$ que la participacién de
representantes de fabrica durante la gira
igualmente sirvié para traer las noveda-
des de la compafifa, pero también para
escuchar las inquietudes para mejorar.

“Tenemos todas las oportunidades que
Kurosu & Cia. dispone para los productores.
Podemos encaminar las inquietudes y apro-
vechar estas jornadas para conocernos mds.
Hay mucha gente, vendedores que recorren el
campo, técnicos de las sucursales, estamos el
equipo completo para dar soluciones integra-
les que necesitan. Nos trasladamos para bacer
un dia de trabajo con los clientes”, indico.

En tanto, Daniel Monges, quien
gerencia Servicios en la parte Agrico-
la, desde Katueté hasta Encarnacidn,
indicé que la jornada fue propicia para
presentar tractores de la serie 5. “Son
los mds pequerios pero que tienen toda la
innovacién disponible. Con mds de 20
arios en el mercado, la serie 5 es un trac-
tor que va desde 35 HP hasta 90 HP y,
si bien diltimamente, sufrié cambios muy
significativos, contribuyeron para mejorar
los rendimientos, para que el cliente tenga

Basilio Ramirez, Director Comercial, se dirige a los presentes.

algo nuevo, moderno y con la tecnologia de
punta”, puntualizd.

También orienté sobre las ventajas
econdmicas, a partir de un bajo consumo
que tienen estos tractores en combusti-
bles y en mantenimiento.

A su turno, Marcelo Fretes, del Dpto.
de Soluciones Integradas de Kurosu &
Cia., recordé que desde la empresa se
ofrece todo lo que sea tecnologia para las
maquinarias, que “son los productos que
ofrecemos, con planes de mantenimiento,
con garantias extendidas”, manifestd.
Con respecto a la extensién de garan-
tias o planes de mantenimiento, indicé
que son los servicios de mantenimien-
to conforme el manual del operador,
se adecua a las necesidades de nuestros
clientes. Explicamos eso a los clientes y
ya que tienen muchos beneficios de te-
ner un control del costo por hora de su
maquinaria y a parte de prevenir fallas
que puedan sufrir, a través de eso preve-
nimos muchas cosas, aseveré.

Por tltimo, Denis V4zquez, especia-
lista en productos Crop Care (siembra
y pulverizacién) dijo que en la ocasién
se presentaron las nuevas caracteristicas

Daniel Monges.

Participantes de la ultima jornada en Lapachal.

Marcelo Fretes.

s

de algunos productos. Entre estos, las
pulverizadoras 4630 y 4730 con nuevas
opciones como la “estacién meteorols-
gica mévil”. Una nueva tecnologia que
implementa John Deere en el mercado
para ayudar a usuarios, tanto operado-
res como duenos de equipos, para que
puedan tomar la mejor decisidn, aprove-
chando el clima existente en el momento
de cada aplicacién y evitar el desperdicio
de agroquimicos, por inclemencias del
tiempo, comento.

Anticipé con respecto a la estacién
meteoroldgica movil, que se estd hacien-
do su introduccién en las préximas ex-
posiciones.

Por ultimo record$ que se presentard
la nueva tecnologfa de John Deere en el
drea de plantadoras, con un sistema de
tasa variable, de fertilizante, tasa varia-
ble de semillas y el sesgo linea por linea.
“Vamos a hacer un lanzamiento con res-
pecto a eso y lo mds caracteristico de este
sistema es que John Deere dispone de un kit
para instalacion a campo para mdquinas
ya existentes en el mercado o también si el
cliente desea, puede adquirir de fdbrica con
ese kit completo”, concluyé. CA

Denis Vazquez.
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PRODUCCION DE GRANOS Y EL
MERCADO INTERNACIONAL

Perspectivas para
la proxima decada

xpedicién Zafra es un trabajo

de recoleccién de datos rela-
cionados a la produccién y el

K

Giovani Ferreira, gerente de agrone-

consumo de granos, explicé

gocios de la Gazeta Do Povo. Actual-
mente estd presente en catorce paises,
todos ellos productores o consumidores
de granos. “Nuestro objetivo es estimar
zafras, hablar de tecnologias, mercados,
climas, e intentar anticipar algunas infor-
maciones sobre produccién y consumo. Este
trabajo lo venimos realizando desde hace
doce anios, y en Paraguay desde hace ocho
aros”, sefalé.

-
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El pasado 5 de marzo, en el salon auditorio de la CAmara Para-

I

'h. |
i

i

guaya de Exportadores y Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco), se realizd un seminario organizado por la
Gazeta do Povo, en el marco de la Expedicion Zafra 2017-2018.
Durante el evento, que conto con el apoyo de la camara y la firma
Agrotec, se presentaron los desafios y oportunidades que ofrece
la campana, como también las perspectivas para la produccion
y exportacion de granos en Paraguay en los proximos diez afios.

En su presentacién, Ferreira destacd
el crecimiento de la produccién granelera
de Paraguay en la dltima década, especial-
mente de soja y maiz. Sefiald que en este
lapso de tiempo se duplicé el tamafio y es-
timé un incremento cercano al 50% en los
préximos diez afios. ‘Actualmente estamos
hablando de una produccién de soja apro-
ximada a las 10 millones de toneladas, que
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iria a 15 millones de toneladas, con potencial
de exportacion de 10 millones de toneladas’.

Con respecto al maiz, sefialé que
Paraguay cuenta con un mercado inter-
nacional muy grande y en expansién.
Igualmente, la demanda local es im-
portante y la tendencia es que siga en
crecimiento, tanto para su conversion a
etanol o a protefna animal. Actualmente
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se exportan entre 2 y 2.5 millones de to-
neladas del cereal, con potencial de llegar
a 6 millones de toneladas en la préxima
década. “Dependerd del crecimiento de la
produccion y del consumo interno’.

Para llegar a esos niveles de produccién
existen algunas variables que puedan llegar
a darse en el pais. Ferreira menciond inver-
siones en tecnologfas y en logistica. Esto
tltimo ya se percibe, con la instalacién de
mds puertos o la duplicacién de la Ruta
N°7. “No tenemos dudas que la duplicacion
de la Ruta N° 7 representard una nueva
transformacion de la economia del Paraguay,
y especialmente de la economia agricola. Se
ganard eficiencia, competitividad en logis-
tica. Es decir, se tendrd un agronegocio mds
sustentable en la proxima década’.

Oportunidad para Sudameéri-
ca. Una situacién resaltada por Ferreira
durante su disertacién fue el estancamien-
to de la agricultura en Estados Unidos.
Mencioné que el pais del Norte del conti-
nente ya no dispone de dreas para crecer, y
actualmente se encuentra en un proceso de
reduccién, tanto de su produccién como
de su exportacién. Este escenario presenta

Giovani Ferreira, gerente de
agronegocios de la Gazeta Do Povo.

una oportunidad para Sudamérica, que es
uno de los pocos lugares del mundo en el
que se puede buscar soja y maiz. “Por todo
esto, nosotros pensamos que los proximos arios
serdn de una oportunidad singular muy im-
portante para los paises de América del Sur,
principalmente Brasil. En esta campana, en
este momento espectfico, para Brasil y Para-
guay, ya que Argentina estd con problemas
ocasionados por factores climdticos”.

Otra coyuntura a tener en cuenta es
el manejo proteccionista del gobierno
de Donald Trump, que inevitablemen-
te incide en el mercado. Actualmente,
Estados Unidos se encuentra en medio

de disputas politicas con México, que es
un gran comprador de maiz y principal
cliente de su vecino. “La disputa entre es-
tos paises hizo que México comience a bus-
car maiz en otros paises, lo que también es
una oportunidad para América del Sur”.

El rol de China. El gigante asidtico
es uno de los jugadores de mayor rele-
vancia en el mercado internacional de
granos. Un factor considerable es que
redujo su produccién e incrementd su
exportacién. Actualmente se observa que
la poblacién estd en pleno traslado del
campo hacia las ciudades.

“No existen dudas que en la proxima
década, China deberd ampliar sus compras
de América del Sur. Serd un crecimiento
muy grande, no sabemos a qué ritmo va a
crecer, pero serd muy intenso”.

Sin embargo, Ferreira advirtié el
riesgo de concentrar un gran porcentaje
de las exportaciones de soja en el merca-
do chino. Actualmente, China responde
por més de la mitad de los envios de la
oleaginosa producida en Sudamérica.
“Esta situacion es riesgosa, pero a la vez
representa una oportunidad”. CA

Ruta Graneros del Sur Km. 36,5 - La Paz - Itapua
Casilla de Correo N° 4 - Encarnacion - Paraguay
Tel./Fax: (+595) 763 20100 (R. A.)

e-mail: coop.lapaz@lapaz.com.py
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EXPERIENCIAS CON EL SISTEMA SANTA FE EN CANINDEYU

La apuesta por la
agricultura sustentable

Apostar por un buen manejo de suelo es el cimiento de la Agricultura
Sustentable. En este esquema, productores de Nueva Esperanza, de-
partamento de Canindeyu,apuestan por los beneficios que ofrece el Sis-
tema Santa Fe (consorciamiento de Brachiaria ruziziensis con maiz)
en su sistema produccion agricola. HF Agropecuaria S.A. implementa
esta técnica desde hace unos siete anos y logra buenos resultados. El
mismo es una practica que permite preservar materia organica en el
suelo, para generar mejores condiciones en el area de produccion. Per-
mite que el cultivo tenga mayor resistencia a condiciones climéticas
adversas, favorece al manejo de malezas y mejora los rendimientos.
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F Agropecuaria S.A. es una

empresa familiar que se de-

dica a la agricultura en Nue-

va Esperanza desde hace 22

afos. Cuenta con cultivos agricolas en
tres localidades de Canindeyt, en Nue-
va Esperanza, Villa Ygatim{ y Capiibary,
con una superficie de alrededor de 5.000
hectdreas. La firma inicié la implementa-
cién del Sistema Santa Fe hace siete afios.
Uno de los socios de HF Agropecua-
ria, Neivo Fritzen manifesté que desde
hace afos trabajan con el sistema de
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siembra directa. Dentro de los planes de
rotacién bajo este sistema implementan
el Sistema Santa Fe, que consiste en la
asociacién de Brachiaria ruziziensis con
el cultivo de maiz, en las tres localidades
de produccién.

Cada afio realizan la siembra de bra-
chiaria. La graminea se desarrolla y pos-
teriormente realizan la desecacién, para
luego entrar con la siembra del cultivo
de verano.

El maiz para consorciar utiliza varios
hibridos, que se caracterizan por ser ris-
ticos y agresivos en su desarrollo inicial,
para lograr una buena adaptacién del
sistema y as{ evitar la competencia con
la brachiaria.

El cultivo de verano es la soja que en
la dltima temporada alcanzé un rendi-
miento promedio de 3.700 kilogramos
por hectdrea. Con el cultivo de maiz
logran los rendimientos promedios, nor-
males de la zona, entre 6.000 y 7.000
kilogramos por hectdrea. Comentd que
en mafz existe una gran variabilidad de
acuerdo a la inversién que se realiza en
el hibrido y tecnologifa. No obstante estd
satisfecho con la técnica implementada.

“Estamos contentos con los resultados
que obtenemos con el sistema. Sabemos
que hay muchos puntos por mejorar, tiene

su costo, pero también sabemos que a lar-
go plazo tiene beneficios en el suelo. Con
la inversion que hicimos hasta el momen-
to y los resultados alcanzados estamos sa-
tisfechos”, dijo.

El directivo expres6 que este afio es
dificil estimar un resultado con el maiz,

Neivo Fritzen, productor.

teniendo en cuenta el atraso de las llu-
vias en la primavera pasada. Explicé que
por ello se realizé la siembra de soja con
un mes retraso, situacién que también
provocé una demora en la siembra del
maiz zafrifia.

“En el primer periodo hacemos soja
como cultivo de verano; y en el segundo pe-
riodo maiz. Este ario empezamos a sembrar
maiz el 15 y 20 de febrero. La fecha limite
para tratar de evitar las posibles heladas
seria el 20 de febrero. Pero hubo muchos
casos en que se sembraron maices mds tarde,
bajo el riesgo de las heladas. También existe
gran preocupacion entre los productores por
los prondsticos de falta de luvia, para abril
y mayo, porque también va a afectar al cul-
tivo. Actualmente los cultivos estdn en las
etapas de floracion, formacion de espigas, y
llenado de granos”, expresé.

Afirmé que la empresa familiar opt6
por trabajar con el Sistema Santa Fe (de-
sarrollado por Embrapa, en Brasil) por-
que permite hacer un buen manejo para
la Siembra Directa, por la abundan- 1>
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te cobertura que genera. Destacé que el
sistema ofrece una serie de ventajas. En-
tre ellas menciond una seguridad para la
siembra de la soja. En el caso de que se
presenten condiciones climdticas extre-
mas, ayuda para que el cultivo tenga una
mayor resistencia al estrés, por la buena
acumulacién de materia orgdnica en el
suelo y evita la erosién del suelo. Me-
diante la alelopatia, inhibe la germina-
cién de malezas de dificil control.

Manejo. La empresa HF Agropecua-
ria realiza la siembra de Brachiaria ruzi-
ziensis hasta el 5y 10 de abril. Trabaja
en consorciacién con maiz o con mileto
(abono verde, como otra fuente de cober-
tura, que tiene un crecimiento y desarro-
llo rdpido). La empresa cuenta con asis-
tencia técnica de un ingeniero agrénomo
en los tres puntos de produccién.

Manifesté que en el cultivo de bra-
chiaria es necesario estar atentos ante la
presencia de insectos cortadores, que en
general se controla con una dosis pre-
ventiva de insecticidas. “Se hace el moni-
toreo y de acuerdo a la necesidad de cada
parcela, se implementa un manejo inte-
grado de plagas. Otra de las ventajas del
Sistema Santa Fe es que ayuda a controlar
el ataque de plagas y enfermedades, con lo
cual se reduce aplicacion de los defensivos
agricolas”, agrego.

Con relacién a las plagas y enferme-
dades mds comunes presentes en este
sistema, menciond a las plagas de sue-
lo. Pero, ante esta posibilidad con una
aplicacién preventiva inicial general-
mente hay un buen control. En cuan-
to a las enfermedades, comenté que
hasta el momento no tuvieron proble-
mas ocasionados por patdgenos en los

T R

cultivos. Resalté que el Sistema Santa
Fe tiene un efecto muy positivo para el
control y manejo de malezas, plagas y
enfermedades.

Recomendd a los productores in-
teresados en probar la tecnologia, que
busquen las experiencias e informacién
sobre el tema. Respecto a los insumos
disponibles en el mercado, destacé la
importancia de trabajar con semillas de
calidad, variedades bien adaptadas en
cada zona, ademds de buscar las mejores
épocas de siembras, para lograr una bue-
na instalacién del cultivo y obtener los
mejores resultados.

Sistema de distribucion de
semillas. En el Sistema Santa Fe, el
mecanismo de distribucién de semillas
es muy importante para la siembra. Nei-
vo Fritzen explicé que cuando se trata
de maiz, para los que trabajan con una
distancia entre lineas de 45 cm, se coloca
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el sistema de distribucién de siembra de
brachiaria acoplada a la parte delantera
de la plantadora del maiz, con lo que se
realiza la siembra en simultaneo entre el
maiz y la brachiaria.

También existe otro sistema que
permite hacer una pre-siembra. El
mismo se realiza a través de un sistema
de distribucidn especificos que se aco-
plaala fumigadoray se realiza la siem-
bra. “A mi criterio este tipo de siembra
hace que sea mds susceptible a los pro-
blemas, como las pérdidas por el viento
o fallas en el momento de la aplicacion y
puede quedar expuesto al ataque de pla-
gas”, explicé.

La empresa HF Agropecuaria tra-
baja en sus parcelas con el sistema de
70 cm entre hileras, para consorciacién
con maliz y Brachiaria ruziziensis. Hace
la incorporacién de semillas de brachia-
ria con disco, lo que permite una cierta
seguridad de germinacién y disminuye
la competencia con el mafiz.

Manifesté que también realizan co-
bertura con la brachiaria “soltera” o sola
en la parcela. Con esto el objetivo es la
cobertura del suelo. Para esto se utiliza
el sistema de 45cm entre hileras, para lo
cual se aprovecha la misma plantadora
de soja, para hacer la incorporacién al
suelo, adaptado con el sistema de dis-
tribucién para granos finos. Comentd
ademds que tienen bien desarrollada la
mezcla de brachiaria con mileto, que
proporciona una cobertura del suelo
muy satisfactoria. CA
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PRODUCTORES LOCALES FIRMARON
CONVENIO CON EL FLAR

Primer aso hacia ]a
diversificacion varietal

El pasado 6 de abril, en la parcela experimental de
la firma Arrozal S.A., en Coronel Bogado, se reali-
z0 un dia de campo en el marco del convenio Para-
D wrance la jornada, los pro-  SUAY-FLAR. Durante la jornada se realizo visita

ductores wvieron la opor— 4 Jag parcelas demostrativas, se presentaron las

tunidad de observar los

materiales introducidos del  gagtjones con el FLAR y el Senave, se ofrecio un

Fondo Latinoamericano para Arroz de

Riego (FLAR). El objetivo es laobren- — @SpaCio para el debate téenico entre los presentes,

cién de variedades paraguayas, capa-

ces de cubrir las necesidades locales de Y CUIMING con la firma del mencionado convenio.
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produccidn, explicé el Ing. Agr. Hé-
ctor Ramirez, presidente de la firma
Arrozal S.A. Senalé que actualmente
la produccién se encuentra en niveles
muy altos, lo que requiere del respaldo
técnico en lo referente a mejoramiento
genético.

La tecnologia a la que actualmente
acceden un gran ntmero de produc-
tores arroceros también es de un nivel
elevado. Sin embargo, en lo referente a
variedades la situacién es de carencia.
Ramirez senalé que es un riesgo seguir
“Yio peor
del caso es que hoy estamos prdcticamen-
te con una sola variedad, que es la IRGA
424. Eso es de alto riesgo, si lo analizamos
técnicamente. Incluso en su pais de origen,
que es Brasil, esta variedad ya estd siendo
afectada por Pyricularia, en algunas re-
giones como en el estado del Parand y la
region nordeste del pais”.

Es de urgencia la obtencién de va-

con materiales introducidos.

riedades, principalmente las que se
puedan generar en el pais, y dejar de
esta forma la dependencia de materiales
fordneos. Mencioné que hasta el dia de
hoy se trabajé satisfactoriamente con la
genética cultivada, que en su mayoria
provienen del Instituto Riograndense
de Arroz (IRGA).

En relacién a la linea de trabajo que
tiene actualmente el FLAR, el especia-
lista sefalé que la empresa Arrozal in-
trodujo 256 lineas para la zafra que ac-
tualmente se encuentra en su fase final.
Entre estas, existen poblaciones de siete
afos, lo que podria acortar sustancial-

mente el proceso de obtencién de varie-
dades. “Es decir, nosotros estamos comen-
zando el trabajo con siete afios. Podemos
ver la poblacién que reiina la caracteristica

agrondmica, culinaria, industrial, y pode-

Heéctor Ramirez, presidente de la firma Arrozal, durante la charla.
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mos incluso llegar adelantados, porque son
poblaciones preseleccionadas”, explicé.

Los participantes pudieron revisar
y observar las caracteristicas de estas
lineas. De las 256, existe una diversi-
dad de tipos de plantas y de granos, lo
que destacd. Mencioné que existe una
demanda de granos mds largos que los
que se obtienen con la variedad IRGA
424. “Nosotros tenemos que enviar al
FLAR lo que vamos seleccionando, para
que realicen los estudios de laborato-
rio, de coccidn, entre otros factores para
conocer las caracteristicas culinarias.
Existen varios aspectos que uno tiene en
cuenta para que posteriormente sirva al
consumidor’.

Genética nueva. El Ing. Agr. Ya-
mid Sanabria, responsable del progra-
ma de mejoramiento del FLAR para
el Mercosur, mencioné que pueden
ofrecer genética nueva, acorde a los 1>
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requerimientos de la produccién de Pa-
raguay y sus mercados. Senalé que los
trabajos deben estar orientados a lograr
estos puntos, por lo que es determinan-
te establecer claramente los objetivos a
nivel local. “Asz, nosotros podemos traba-
Jjar en forma y conseguir, dentro de nues-
tra diversidad genética, lo que ustedes
necesitan para ser mejores”.

Recordé que el FLAR nacié con el
objetivo de aumentar la competitividad
del sector arrocero de Latinoamérica.
Esta institucién cuenta con socios de
sectores publico, privado, o provenientes
de alianzas publico-privadas. Trabajan
con 17 paises, de diferentes tecnologfas.
“Podemos adaptarnos a paises que tienen
programas de mejoramiento y a paises que
no tienen. Siempre proveemos material ge-
nético en diferentes etapas, segin las nece-
sidades de cada pais”.

El FLAR tiene al Centro Interna-
cional de Agricultura Tropical (CIAT)
como socio estratégico. Mencioné que
alrededor del 80% de las variedades de
arroz sembradas en Latinoamérica tie-
nen germoplasma del CIAT.
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El técnico senalé que es de suma
importancia comenzar a trabajar con
genética nueva. Actualmente, el sector
arrocero paraguayo emplea una variedad
proveniente del Brasil, con la que cubre
un enorme porcentaje de la superficie
sembrada. Menciond que esta situacién

Yamid Sanabria, responsable
del programa de
mejoramiento del FLAR.
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es la causante de la rdpida evolucién de
una poblacién de patdgenos. “Podemos
esperar, muy pronto, que se rompa la re-
sistencia que nos da IRGA 424. Tener un
pais con una variedad cubriendo mds del
90% del drea es un riesgo. Entonces, noso-
tros tenemos que prepararnos para eso, y nos
preparamos con genética, con diversidad”.
Sefialé que Paraguay tiene una posi-
cién geogréifica muy benéfica, y el FLAR
cuenta con materiales que cubre toda la
regién de Latinoamérica. Es decir, se pue-
den adaptar muchos materiales en el pais.

Firma de convenio. Durante la
jornada se llevé a cabo la firma del conve-
nio por cinco afios entre la Comisién Pro
FLAR Paraguay y el FLAR. En este se
delega a la empresa Arrozal la gestion de
importacién de los materiales genéticos
del fondo, y la conduccién de los experi-
mentos en sus instalaciones. La Comisién
Pro FLAR Paraguay se constituy6 por un
grupo de productores, industriales, y em-
presas proveedoras de insumos. El objeti-
vo es fortalecer el sector arrocero del pais,
mediante su vinculacién al FLAR. CA
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| Parque de Exposiciones C.T.G. Indio José | +595 673 220200 / 220201
| Santa Rita - Alto Parana - Paraguay | info@exposantarita.com.py

www.exposantarita.com.py



Te invitamos a conocer
el nuevo rumbo en

la agricultura

Rendimiento
Rentabilidad

Tecnologia

...muy pronto




DELASOBERA

LA MEJOR coﬁcssromm cCH EVREILEI' .

10 VECES GANADOR
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POR CALIDAD, IMAGEN Y GESTION

Brindado a nuestros clientes la mejor Experiencia

Asuncién - Casa Central Avda. Santa Teresa 3100 esq. Concejal Vargas (585) 21 G683 820 (R.AL) | Encarnacién Ruta 6 y Tte. Patronilo R.

Zayas Itaplua (595) 71 203 026 | Guajayvi Ruta 3 Km 182 (595) 431 200 302 | Loma Plata Avda. Cenfral Km 2 Chaco (595) 492 252 880

| Concepcion Dr. Roy Bemal ef Avda. Pinedo (595) 331 241 018 | Bella Vista Ruta 6 Km 48 (595) 767 240 273 | Filadelfia Avda. Trébol of esq. Kleefeld
= @28 |www.delasobera.com.py



EN ZAFRINA
POTENCIA AL MAXIMO
EL CONTROL DE ROYA

+ Control de roya y enfermedades secundarias
+ Productividad

+ Manejo de resistencia

+ Conveniencia

syngenta.



