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GESTION EFICIENTE DE LA OPERACION

Tolo lo que usted necesita saber,
pero nunca consiguid medir.

RENDIMIENTO OPERACIONAL
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LINEA Omni

UN DUO DE ESPECIALISTAS EN AGRICULTURA DE PRECISION

Omni 700

Exclusivo Repetidor de Operaciones Agis.
Posibilidad de crear un trabajo estandarizado,
con velocidad v altura de barra ideales, que
puede ser repetido en la proxima pulverizacion
por un operador con menos experiencia.

Pantalla multitactil de 7"

Enfocado en la facilidad de uso del operador — las
principales funciones estan como maximo a tres
toques en la pantalla.

Omni 500

Nuevo visualizador barra de luz para equipos
tractorizados. Con él, el pequeno productor puede
tener lo mejor de la tecnologia de direccionamiento.

Para mayores informaciones, consulte nuestros especialistas.

+55 1498117 4386

helpdesk@jacto.com.br
+55 14 3405 2474
otmis.com.br chat direto en OtmisNet
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NOTA DE TAPA
68 Expo Pioneros 2018: Sorprendio
a propios y extranos

La primera edicién de la Expo Pioneros se
realizé con mas de 110 empresas y negocios
concretados en las tres jornadas que durd la
muestra en el predio de Pioneros del Chaco
S.A., en Loma Plata (Boquerdn). Pese a contra-
tiempos como el climay la ausencia de alguna
que otra maquinaria por el paro de transportes
en Brasil, la feria cumplié con su cometido.

EVENTOS
El Chaco ya cuenta con su
planta de leche en polvo

En coincidencia con el Dia Mundial de la Leche
se realizd la inauguracion oficial de la planta
procesadora de leche en polvo de Lacteos Tré-
bol, componente de la Cooperativa Chortitzer.
La unidad esté instalada en el mismo predio de
la fabrica, en Loma Plata (Boquerdn). La inver-
sion final paso los nimeros iniciales y quedd en
16,5 millones de dolares.

EVENTOS
Cotripar realizo su
noveno Dia de Negocios

La gran concurrencia de productores, lanzamien-
tos y promociones especiales fueron los puntos
resaltantes de la novena edicion del Dia de Nego-
cios Cotripar, que se realizé el pasado 15 de junio
en Nueva Esperanza, Canindeyu. El evento conté
con la participacion de representantes de las fa-
bricas aliadas de la empresa y una vez mas pro-
movid la solidaridad con la fundacion APAMAP.

AGRONEGOCIOS
Pimientos: buena produccion,
mercado dificil

Tecnologia de calidad es uno de los requisitos
para el desarrollo de la horticultura. Muchos
productores logran buena produccion con esa
apuesta, un ejemplo es Gaspar Vazquez, quien
desde hace tres afios produce pimiento y toma-
te en su finca en Colonia Yguazu. Ademas de los
vaivenes climaticos su principal quebranto es el
contrabando que complica el mercado.

VIOWRE HUEYD
CORTEVRA AGRISGIENGE

Editorial

Afinar numeros para
establecer estrategias

L aimportancia de contar con estadisticas fiables permite desarrollar politicas
o, cuando menos, estrategias para mirar al horizonte con mayor claridad.
A sabiendas que teniendo la precisa en algunos sectores, permitird un acerca-
miento mejor a esa realidad. Y una de esas herramientas es contar justamente
con buenas informaciones, con nimeros reales y con datos certeros. De ahi la
necesidad de realizar un buen trabajo de preparacién, acopio y andlisis de los
datos, como lo son aquellos que reflejan una actividad tan importante como la
produccién agroganadera y forestal. Esto viene de la mano del hecho que trans-
currieron diez afios desde el ltimo censo sectorial y que en este decenio se regis-
traron varios cambios e incluso transformaciones en todo el aparato productivo.

En el caso de Paraguay, el 4mbito agroganadero y forestal representa un
pilar de vital importancia para toda la economfa. Es un segmento que f4-
cilmente representa una cuarta parte en la generacion del Producto Interno
Bruto (PIB) y en donde gran porcién de las exportaciones provienen de estas
actividades. Por ende, los datos que puedan ofrecer son de igual trascendencia
para adoptar estrategias de desarrollo del pais.

Nouestro pafs no se caracteriza por llevar las estadisticas, aunque se debe
reconocer que existen avances en el ordenamiento de los nimeros. En cuanto
al dmbito agropecuario y forestal, si bien se conocen censos nacionales desde
mediados del siglo pasado, se empezaron a emplear criterios mds técnicos en
los tltimos casos, en donde se debe reconocer la labor de la Direccién de Cen-
sos y Estadisticas Agropecuarias (DCEA).

Ademds, el pais recibié permanentemente apoyo internacional para actuali-
zar sus datos agroganaderos y forestales. Por ejemplo, en el Censo Agropecuario
Nacional (CAN) 1991, se conté con financiacién y asistencia japonesa y en el
CAN 2008, con cooperacién europea. Sin embargo, existe el temor de incum-
plir con la recomendacién de realizar cuando menos en un lapso de diez afios.

Y eso que existe una propuesta del Banco Interamericano de Desarrollo
de financiar un nuevo CAN. Sin embargo, el tiempo corre y no hay atisbos
de avances. Por ello, seria bueno agilizar los trdmites para delinear el trabajo y
empezar a generar esa informacién que permita formular politicas publicas y
contar con elementos para establecer estrategias para ejecutarlas con la accién,
a partir de estadisticas sélidas y confiables.

Solo con un CAN actualizado (y, de vuelta, confiable) se puede pensar en
tener una herramienta que responda a la necesidad de acceder a un documento
al alcance de usuarios publicos y privados quienes contribuyan con la planifi-
cacién, la investigacién, el estudio y la toma de decisiones. Para ello, se deben
agilizar los trdmites para iniciar cuanto antes y tener preparados los ldpices, bien
afilados, para la correcta toma de datos para las estrategias y el norte a seguir.
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FE DE ERRATAS: Por un error involuntario, en la Pag. 85 de la edicion 203 se publicé el nombre de Augusto Vera en la foto que no correspondia.
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CLAUDIO GAITAN

PRESIDENTE DE CAFYF

_ ¢Cuadles son los obje-
tivos de CAFYF?
_ CAFYF tiene varios objeti-
vos, hemos disefiado una politica donde
précticamente trabajamos sobre cinco pi-
lares. Uno de los objetivos es comunicar
los beneficios de la cdmara, participar en
la mesa de discusiones de todas las accio-
nes que podrian impactar directamente
a la industria. Trabajamos fuerte en dos
proyectos de Responsabilidad Social,
como CampoLimpio y CuidAgro, a tra-
vés de los cuales buscamos el uso seguro
de los defensivos agricolas y la correcta
deposicién de los envases vacios.
Estamos como asociacién para co-
municar los beneficios y todas las in-
versiones que la industria realiza, y bus-
car un lugar en la mesa de discusiones
cuando estd en foco un tema vinculado
al sector.

_ ¢Cual es la mision del
gremio?

_ La misién de CAFYF es
tratar de colaborar con el gobierno y la
sociedad en la comunicacién y entrena-
miento para las buenas practicas. En los

ultimos tiempos se ha invertido mucho

POR
NOELIA RIQUELME

en ese objetivo y venimos trabajando
muy bien con el Ministerio de Agricul-
tura y Ganaderfa (MAG). También es-
tamos trabajando en la lucha contra el
ingreso ilegal de productos, que tiene
un impacto negativo para todos, tanto
para la industria, como para el gobierno,
inclusive también para los productores,
que usan productos no registrados y/o de
dudosa procedencia.

_ En la lucha contra la
pirateria ¢qué acciones estan
tomando?

_ Hemos firmado convenio
con el Servicio Nacional de Calidad y
Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave).
También estamos en tratativas para fir-
mar otro convenio con la Direccién de
Aduanas. Es una preocupacién para las
industrias de CAFYF el incremento de
los defensivos agricolas de ingreso ilegal.
Estamos trabajando las instituciones, ge-
nerando esta clase de convenios en busca
de una salida a esta situacién.

¢ JUNIO 2018

Claudio Gaitan, ingeniero agronomo, posgraduado en Negociacion y Marketing,
actual Country Leader de Corteva Agriscience y presidente de la Camara de
Fitosanitarios y Fertilizantes (CAFYF). Como titular del gremio que aglutina
a las industrias de investigacion y desarrollo de fitosanitarios y fertilizantes,
destaca que las mismas encaran nuevos desafios ante las oleadas de cambios.

También constantemente estamos
trabajando en la concienciacién de
la gente. Dentro del convenio firma-
do con el Senave nos enfocamos en la
comunicacién, justamente abocados
exclusivamente a la concienciacién. A
través del Senave y del MAG tenemos
un espectro mucho mds amplio y bus-
camos mayor alcance.

_ ¢Qué otras acciones
tiene en la mira en lucha contra
la pirateria?

_ Nuestro objetivo es seguir
trabajando en la lucha contra la pirate-
ria, porque nos ubica en una desventaja
competitiva y Paraguay tiene una fronte-
ra que permite el ingreso de todo tipo de
producto. Esto tiene un impacto impor-
tante, por sobre todo porque no se tiene
el control sobre la politica cambiaria de
los paises vecinos y nosotros somos muy
pequenos frente a los vecinos.

La ilegalidad tiene varias aristas.
Aqui no hay industrias de falsificacio-
nes, pero lo que mds impacta es el con-
trabando. Es una preocupacién, por eso
la cdmara empieza a trabajar con los or-
ganismos de control. Estamos buscando

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



alianzas, hay un inicio, pero se
necesita mucho mds

_ ¢Como ve el
agronegocio paraguayo?
_ Paraguay, para la
mayorfa de las empresas, es un

pais de muchas oportunidades,
por las bondades que ofrece por
sus caracteristicas como pais,
que muchas veces se van de-
gradando por el mercado muy
competitivo que tenemos den-
tro del agronegocio, en el sec-
tor de insumos. El agronegocio
hoy es uno de los pilares mds
importantes que tiene el pais.
Creo que la gente no dimensio-
na todo el efecto multiplicador
que genera este sector y que el
impacto en toda la cadena de
valor es mucho mds amplio de
lo que se ve.

Es un error que se piense de
manera contraria, porque hay
muchas actividades generadas
a través del agronegocio y hay
ciudades que viven exclusiva-
mente del agronegocio. En la
capital también su impacto es
muy significativo. Es impor-
tante que este sector tenga un
crecimiento sostenido.

_ ¢Como encara el
CAFYF los nuevos tiempos del
agronegocio. Qué traen los cam-
bios en las empresas socias?

_ Es un desafio, estamos vien-
do unas oleadas de cambios y las fusio-
nes entre las socias del gremio reducen el
nimero de miembros que trabajarfan en
las cdmaras. Estamos ante una situacién
que estdn marcando nuevas tendencias.
Evidentemente muchas de las fusiones
se estdn dando por costos. Las empresas
deben unirse para sostenerse en el tiem-
po. Estamos en un escenario extremada-
mente competitivo en el sector de agro-
quimicos e insumos agricolas, lo cual en
algunos casos es bueno para el usuario
final.

Esperemos de alguna manera que
podamos encarar ese desafio y sostener la
permanencia de todas nuestras empresas
en el mercado paraguayo. Para nosotros

Claudio Gaitan, Country Leader de Corteva
Agriscience y presidente de CAFYF.
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El agronegocio hoy es uno de los pilares -
mas importante que tiene el pais. Creo
que la gente no dimensiona todo el efecto
multiplicador que genera este sector y que
el impacto en toda la cadena de valor es
mucho mas amplio de lo que se ve.

hoy es un mercado de oportunidades,
pero muy competitivo.

_ ¢Como estan traba-
jando ante las nuevas exigen-
cias de los mercados, que piden
alimentos cada vez mas ino-
cuos?

_ Como industrias es un
desafio y todas las industrias estamos
totalmente alineadas en el sentido de
lanzar al mercado productos con la
menor toxicidad posible. Esto es el
camino y la importacién de productos
de franja roja y franja amarilla fueron
disminuyendo. Con eso estamos total-
mente de acuerdo todos. Actualmente
las industrias generan productos de
menos toxicidad y eso es uno de los
grandes desafios. Cada vez van a ser
menos los productos con mayor toxici-
dad en el mercado.

Muchos segmentos todavia
no ven el valor a eso, pero no-
sotros sf lo vemos, porque trata-
mos constantemente de buscar
productos con menor toxicidad
0 menos riesgo, que generen
menos impacto.

_ ¢Esto qué
significa para las indus-
trias?

_ Esto significa para
las industrias, a la hora de tener
nuevas moléculas, ir segregan-
do mds. Eso evidentemente es
mayor inversién y mds tiempo.
Pero encontrar productos iner-
tes, que componen productos
de menos toxicidad es un desa-
fio, hay un interés y una gran
inversién en investigacion y
desarrollo para producir defen-
sivos de menor toxicidad.

¢(CAFYF segui-
ré con sus dos progra-
mas de responsabilidad
social. Tiene proyecta-
dos nuevos programas?
_ Por ahora busca-
mos consolidar los dos pro-
gramas en ejecucion, que son
CampoLimpio, que busca la
correcta deposicién de envases
vacios de defensivos agricolas que se uti-
lizan en la agricultura y CuidAgro, que
fomenta las buenas pricticas agricolas.
La idea es expandirnos més con esto que
se viene haciendo dentro de ambos pro-
gramas y una vez consolidados si buscar
nuevos programas. Actualmente nues-
tros objetivos estdn en invertir mds en
la instalacién de los Centros de Acopios
Temporales, consolidar mds alianzas
para fortalecer estos programas.

Actualmente tenemos firmadas mu-
chas alianzas con organizaciones pri-
vadas también y queremos seguir tra-
bajando de esa manera. Ahora estamos
analizando otro convenio con la Cimara
de Sanidad Agropecuaria y Fertilizantes
CASAFE, un gremio similar a CAFYF
de Argentina para buscar implementar
la experiencia de ellos sobre los Depési-
tos OK en Paraguay. Buscamos ser una
asociacién proactiva.

*9



ACTUALIDAD

Abordaje sobre la problematica

C on el objetivo principal de crear

conciencia sobre el uso de antibié-

ticos y otros compuestos antimicrobia-
nos que favorecen la evolucién de las
bacterias resistentes, se realizaron va-
rias actividades locales promovidas por
la Unién Europea (UE) y nuestro pais.
Entre ellas, un ciclo de talleres cuya cul-
minacién se realizé el 31 de mayo en el
Granados Park Hotel.

En la ocasién las conferencias en-
fatizaron la relacién entre las deno-
minadas resistencias antimicrobianas
(RAM) y los aspectos medioambien-
tales, con lo que concluyé el ciclo de
talleres para crear conciencia sobre el
uso de antibi6ticos y otros compuestos
que favorecen la evolucién de las bacte-
rias resistentes. En el evento tuvo acti-
va participacién el Ministerio de Salud
Puablica y Bienestar Social. Ademds de
la presencia de delegaciones del Minis-
terio de Agricultura y Ganaderfa, el Vi-
ceministerio de Ganaderfa, el Servicio
Nacional de Calidad y Salud Animal
(Senacsa) y otros entes que compartie-
ron la serie de conferencias.

Lainiciativa se enmarca dentro de un
programa mds amplio de la cooperacién
internacional que la UE est4 realizando
en siete paises de América del Sur, a sa-
ber Argentina, Chile, Brasil, Colombia,
Paraguay, Perti y Uruguay. La colabora-
cién apunta a la sensibilizacién de todos

de la resistencia antimicrobiana

los sectores y autoridades involucradas
en dicha problemdtica. Por ello, desde
el 2017 y parte del 2018 se desarrolla-
ron talleres en los paises mencionados,
abordando los aspectos relacionados con
la salud humana y animal, la prevencién
general, tal como el control de las infec-
cién intra-hospitalarias, los programas
de administracién de antibiéticos en
hospitales, las pricticas agricolas libres
de antibidticos, la investigacién, innova-
cién y el comercio.

Durante la conferencia estuvieron
presentes oradores internacionales como
Will Gaze, del Reino Unido, y de los pai-
ses involucrados como Argentina, Chile,
Colombia, Pert y Uruguay, quienes ex-
pusieron sus respectivas realidades. En
la apertura, el representante del bloque
comunitario en Paraguay, Paolo Berizzi,
coment6 que el ciclo de conferencias tuvo
el propésito de reunir esfuerzos multidis-
ciplinares para encontrar una respuesta
adecuada a la RAM, donde se presenta-
ron las conclusiones del ciclo de semina-
rios que han abordado durante el 2017 y
en los primeros meses del afio en curso.
La agenda inici6 con talleres en América
del Sur, en la ciudad de Brasilia, Brasil.

En el ciclo de talleres se tocaron
aspectos de salud humana y animal, la
prevencién general y los programas de
administracién de antibiéticos en hos-
pitales, las practicas agricolas libres de
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antibidticos, asi como la investigacién,
innovacioén y el comercio. Berizzi senald
que el seminario de Asuncién constitu-
y6 el cierre de los encuentros de forma-
cién y se aproveché para abordar otros
aspectos sobre la RAM vy sus efectos en
el medioambiente lo cual es sumamente
importante.

Expresé que cuando los antibi6ticos
fueron desarrollados, constituyeron toda
una revolucién, cambié la salud huma-
na, donde incluso ya se pensé que no
habria necesidad de conocer mds sobre
enfermedades causadas por bacterias,
porque la misma podria ser combatida
con antibidticos, lo cual se torné todo
lo contrario, a mayor utilizacién, menos
efectivos se han vuelto. “En la medida
que las bacterias resisten, es hora que resis-
tamos nosotros también”, expreso.

La propia Unién Europea se en-
cuentra uniendo esfuerzos globales en el
tema. Por ello destiné unos 500.000 eu-
ros para los talleres en América del Sur.
Ademis, desde el 2011 han contado con
un Plan de Accién de la Comisién Eu-
ropea con un enfoque de salud compar-
tida (salud humana y salud animal, con
la inclusién del medioambiente). Para el
2017 se adoptd el nuevo Plan de Accién
de la UE sobre la RAM.

Segtin se explicd, abordar sobre la
RAM es fundamental para alcanzar los
objetivos de Desarrollo Sostenible, un
reto a cumplir con los objetivos relacio-
nados con la salud, dentro de la Agenda
2030, para garantizar repuestas de una
salud publica sostenible y efectiva. El
embajador apunté que si las bacterias se
volviesen resistentes a todos los antimi-
crobianos actuales, se perderia la habili-
dad de realizar cualquier cirugfa mayor,
trasplantes de 4rganos o implantaciones,
entre otros procedimientos.

En salud animal, los animales son
frecuentemente tratados con antibidti-
cos cuando son diagnosticados con la
enfermedad. Sin antibiéticos eficaces,
las enfermedades se propagarfan rdpi-
damente con un enorme impacto en sa-
lud animal y con severas consecuencias
econdémicas. En otro momento recordd
que en la Unién Europea desde el 2006
estdn prohibidos los antibidticos como
promotores de crecimiento en alimentos
para animales. CA
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ACTUALIDAD

Impacto economico de la soja
transgénica en Paraguay

n equipo de investigadores de la
Facultad de Ciencias Econdmicas
(FCE) y del Centro Multidisciplinario
de Investigaciones Tecnolégicas (Cemit)
de la Universidad Nacional de Asuncién
(UNA) desarrollé una investigacién
cuyo objetivo fue analizar el impacto
econémico de la implementacién de la
soja transgénica en el Paraguay durante
el periodo 1994 y 2014. Los resultados
fueron presentados el 20 de junio, en la
Sociedad Cientifica del Paraguay.
Financiada por el Consejo Nacional
de Ciencia y Tecnologia (Conacyt) a través
del programa Prociencia, el trabajo arrojé
distintas estimaciones sobre el aporte de
este producto clave para la economia na-
cional. En ese sentido, se destac6 que en el
pais, la actividad sojera tuvo un impacto
sobre el crecimiento del PIB per cdpita del
1,4%. Mientras que a nivel departamental,
el sector soja contribuyé positivamente en
elevar anualmente en 0,005% el ingreso
promedio de poblacién ocupada de cada
departamento, segin las informaciones
proporcionadas al respecto.
Adicionalmente, cabe destacar que en
aquellos departamentos que han concen-
trado histéricamente la produccién de soja
(Alto Parang, Itaptia, Canindeytl y Caa-
guazil), en promedio, sus ingresos han sido
superiores en 2,18% del ingreso auténomo
del departamento de Alto Parand. La inves-
tigacion se realizd basados en dos enfoques:
cuantitativo y cualitativo. Para el primero
de ellos, los investigadores recurrieron a la
estimacion de una Matriz Insumo Produc-
to, la que facilitd visualizar los efectos del

cultivo de la soja en la economia paraguaya
y sus sectores vinculados.

Asimismo, se establecié un modelo eco-
nométrico que permitié medir el impacto
econémico en el sector primario, secunda-
rio y terciario a nivel nacional y departa-
mental. En lo concerniente al aspecto cuali-
tativo, se efectuaron entrevistas a referentes,
tomadores de decisién y productores del
sector sojero, como base para la construc-
cién del mapeo de actores del sector.

El estudio se relaciona con el alcan-
ce del denominado complejo sojero, que
incluye a més de 20 sectores, tales como
comercio, transporte, intermediacién fi-
nanciera, productos quimicos, servicios
a empresas, productos manufacturados,
comunicaciones, industria maderera, fo-
restal, fabricacién de maquinarias y equi-
pos, servicios a hogares, entre otros.

Entre otras conclusiones, se observd
también que el 30% del total de oferta ex-
portable paraguaya estd constituida por el
sector soja. Adicionalmente, pudo estimar-
se que por cada 15% de disminucién de
las exportaciones del Complejo Sojero, el
Producto Interno Bruto (PIB) de Paraguay
disminuye en 1,04% aproximadamente.
El estudio concluye que la adopcién de la
soja transgénica a partir del afio 2004 ha
sido un factor clave en la produccién de
soja y que contribuyé positivamente en el
crecimiento econémico del pais.

El equipo de profesionales estuvo
compuesto por Oscar Barrios, responsa-
ble técnico; ademds de los investigadores
Héctor Nakayama, investigador asociado
por el Cemit; Ana Leticia Carosini; Gual-
berto Garcete; Jorge Morinigo; Marcela
Achinelli; Selva Olmedo; Antonella Ca-
bral; José Bdez; y Alide Rodriguez Alcald.
Los expertos compartieron parte de su
trabajo ante el destacado auditorio que
incluyé a personalidades y autoridades
del 4mbito productivo y de otros sectores
involucrados en el tema. CA

Urgen nuevo censo agropecuario

urante un almuerzo de trabajo con
la prensa, la Unién de Gremios de
la Produccién (UGP) presenté sus argu-
mentos sobre la necesidad de actualizar
los datos agropecuarios mediante la reali-
zacién de un censo sectorial. Cabe recor-
dar que algunos organismos habian reco-
mendado tiempo atrds que este tipo de
acopio de informaciones se realice cada
diez afos, situacién que no se cumplié en
los tltimos casos, pues el actual rige del
2007 — 2008 y el previo a este de 1991.
Segtin la UGP, el documento pre-
senta una realidad del campo muy des-
fasada, ya que, durante los Gltimos 10
afos se dieron cambios significativos en
cuanto a cifras de superficie sembrada y
produccién a nivel pais. “Mediante un
relevamiento de datos hecho por la UGP
y el Servicio Nacional de Catastro pudi-
mos confirmar que, en los asios 2016-2017,
de un rotal de 3.388.700 hectdreas sem-
bradas, 775.000 hectdreas pertenecen a
pequerios productores que poseen menos de
20 hectdreas. En el 2008, la cantidad de
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hectdreas de soja cultivada por pequerios
productores era de sélo 145.000. Este gran
aumento que se dio en 10 afios desmiente
que la soja es un rubro sélo de los grandes
productores”, expuso Héctor Cristaldo,

presidente de la UGP. CA

Héctor Cristaldo,
presidente de la UGP.
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Fabio
Graeff

“El punto fuerte de Protera es |a
eficiencia del producto y su
residual, Dos dias después de la
aplicacion encontramos muchas
ninfas y chinches adultes muertos.
Alcanzamos hasta 15 dias de
residual.”

Fernando
Schrotke

* Fue la primera vez que utiliceé el
Frotera v no esperaba tanto
resultado. Despues de 30 minutos
de aplicacion ya comenzo a
controlar. Protera limpia
efectivamente los chinches y

presentd hasta 15 dias de residual”

Marcio
Schweig

*Tuvimos 20 dias de residual sin
problemas con los chinches
Protera se mostré muy confiable
Usamos entoda la propledad. Es
un producto nota 10"




“'En nuestra aplicacion fue utiizado
Protera sin minguna mezcla con
ofro producte. De esta forma
pedemos observar mejor la
funcionalidad del producto”

Renan
de Biaggi

* El punto fuerte del Protera es su
alto control posterior & la
aplicacion y el mayor residual que
deja. Tuvimos una parcela con
hasta 22 dias de residual. Yo
récomiendo Protera”

Walter
Storrer

*Hasta despues de 15 dias de la
aplicacion encontrabamos chinches
muertos. Protera fue aplicado sin
mezclaro con otro producto, asi
tenemos mejor control ya que el
producto no afecta a los enemigos
naturales®




ACTUALIDAD

Expo MRA, tradicion e innovacion

urante la presentacién de la Expo

Internacional de Mariano Roque
Alonso (MRA), en su edicién 2018, en
la sede de la Unién Industrial Paragua-
ya (UIP), se destacé la sugerencia de
ofrecer una muestra que combine la tra-
dicién con la innovacién. Fue en la no-
che del miércoles 13 de junio y durante
las intervenciones de los organizadores,
se dieron a conocer varias novedades.
La vidriera mayor de la actividad eco-
némica nacional se desarrollard del 7
al 22 de julio en su campo ferial “Juan
Carlos Pereira”, de la Asociacién Rural
del Paraguay (ARP).

Justamente el titular del gremio
rural, Luis Villasanti, ponderé el slo-
gan decidido para esta ocasion. “Se ha-
bla de innovacién y tradicién, que son
dos conceptos que realmetne definen a
la fiesta del trabajo mds importante del
pais y que ofrecerd novedades para todos
los gustos”, dijo. En tanto, el presidente
del bloque industrial, Gustavo Volpe,
record$ su experiencia como ex coor-
dinador general de la muestra y las
satisfacciones que ella le ofrecié. Con-
sideré que la Expo MRA representa el
pardmetro para medir el crecimiento
de la produccién nacional.

El lanzamiento en la UIP, que con-
juntamente con la ARP son los co-or-

ganizadores de la muestra, buscé una
interaccién con los presentes y se esta-
blecieron varios mini escenarios para
mostrar parte de los atractivos, sobre
todo en materia artistica, se espera
para la ocasién. Como es de esperar,
igualmente se recordé que la muestra
incluird una nueva edicién de la Expo
Rueda de Negocios. Ademds de ofre-
cer una agenda Unica en materia de
participacién del 4dmbito ganadero,
que convertird una vez mds el ruedo
central en la Catedral de la genética
pecuaria local.
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Entre los servicios, se anunciaron
mejoras introducidas y con ingresos
diarios que costardn 20 mil guaranies,
quedando por confirmar al cierre de
nuestra edicién, si para los atractivos
de fin de semana habrd algin valor di-
ferencial para acceder al predio ferial.
Una vez mds se anuncia la realizacién de
un acto de habilitacién. Serd el 7 de ju-
lio a las 9, con presencia de autoridades
e invitados especiales. Se prevé una vez
mds exponer cerca de 1.500 ¢jemplares,
de entre los cuales saldrin los nuevos
grandes campeones en los juzgamientos
arealizar en la primera semana. El siba-
do 14 de julio se prevé la inauguracién
oficial de la Expo 2018. CA
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La sequia afecto la macroeconomia del pais

egun el indice de la Fundacién

Agropecuaria para el Desarrollo de
Argentina, de cada $100 de renta que
genera una hectdrea, $55,80 se pierden
en impuestos.

Los efectos de la sequia recortaron
la magnitud de fondos que el Estado se
llevé de la renta agricola de los produc-
tores. Segun el indice Fada de junio, de
cada 100 pesos de renta que genera una
hectdrea agricola promedio, 55,80 pe-
sos se lo llevan los distintos niveles de
gobierno. Este indice bajé en relacién a
la anterior medicién de marzo de 2018,
que habia arrojado un 64,1 por ciento.
La merma representa 13 por ciento.

Impacto por cultivo. “Mientras
que el promedio ponderado de cultivos a
nivel nacional es de 55,8 por ciento, la
participacion del Estado en soja es del
66,4 por ciento, maiz 40,6, trigo 39,8 y

girasol 51,47, precisaron desde la Fun-

dacién. David Miazzo, economista jefe
de Fada explicé que el indicador ain
se ve afectado por la sequia : “Los cul-
tivos de verano de esta camparnia 2017/18
que estd finalizando sufrieron una grave
sequia durante la etapa critica de creci-
miento y altas temperaturas y humedad
hacia los momentos previos a la cosecha.
Estos eventos climdticos provocaron cai-
das de rindes y pérdidas de produccion
que han generado efectos negativos sobre
el productor agropecuario, pero también
sobre las economias del interior y la ma-
croeconomia del pais”.

Miazzo sostuvo: “Las pérdidas con-
Juntas de maiz y soja, totalizan las 26,2
millones de toneladas de granos, equiva-
lentes a 935 mil viajes de camidn menos
y 8.283 millones de délares. Aunque esta
valuacion se hace a precios actuales, tam-
bién podria hacerse a los precios del afio
pasado, que son un 10% inferiores para los
casos de soja y maiz .

Anticipan una caida del 20%
en maquinaria para este ano

L a sequia y luego la llegada de las llu-
vias a lo que se suma las altas tasas
que puso el Central del 40% y desde ya
la disparada del délar, se siente y fuerte
en la industria metalmec4nica. Primero
y principal es que la compra de maqui-
naria agricola por parte del productor
esta parada. Muchos decidieron cancelar
las compras desde abril pasado. Y es que
el menor rendimiento por hectdrea con-
lleva a una merma en la rentabilidad un
tema que siente el contratista que debié
acceder a bajar sus pretenciones a la hora
de levantar la produccién.

Ambos sectores alertan que serd dificil
cumplir con créditos y menos atin si no hay
financiamiento. ‘Los fabricantes de sembra-
doras tienen poca actividad, el resto de los sec-
tores como cosechadoras, pulverizadoras, entre
otras, estd quieto”, sefiald a BAE.

Negocios, el presidente de la C4-
mara Argentina de Fabricantes de Ma-
quinaria Agricola (Cafma), Raul Cru-
cianelli quien agregé: “Esto es producto
de la turbulencia financiera que se sumo
a la sequia y luego al exceso de agua, lo
que hace que haya pocas ventas”.

Desde el Ministerio de la Produc-
cién, el secretario de Transformacién
Productiva, Lucio Castro, aclaré que
“hay un compromiso de parte de las em-
presas extranjeras de que las mdquinas
tengan un contenido nacional importan-
te y eso fue aceptado por las cdmaras del
sector”.

Para el responsable de Cafma “en los
primeros cinco meses del asio hay una cai-
da de la actividad del 25% respecto del
ano pasado y se va camino a una baja total
del 20% a fines de 2018’
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’® Volvio a aumentar la fae-
i na vacuna. Acumula 9% en lo
que va del afo En los primeros cin-
co meses del afio, un total de 354
establecimientos sacrificaron 5,48
millones de cabezas, lo que definié
una expansién del nivel de actividad
sectorial de 8,9%. El informe de la
Cdmara de la Industria y Comercio
de Carnes y Derivados de la Repu-
blica Argentina (CICCRA), marca
también que la participacién de las
hembras en la faena total se ubicé
en 44,5% en mayo, que aunque en
términos interanuales aumenté su
i participacién (1,9%), el de mayo fue
‘.o el valor més bajo de 2018.

'® Lacteos: produccion y ex-
i portaciones en alza pero
hay dudas sobre el consu-
MO. La produccién de leche subi6
9,4% respecto a igual periodo del
afio pasado, alcanzando los 3.211
millones de litros. Durante el primer
cuatrimestre del afio se registraron
exportaciones por 524 millones de li-
tros, un 21,9% superior al 2017. Las
cifras representan ahora el 16,3% de
la produccién total de leche contra el
Lo 14,6% que se dio en el ano anterior.

r® Campanfa record de trigo
! mejorara 23% las expor-
taciones y 20% la recau-
dacion. Los productores apuestan
fuerte al trigo y esto derivard en una
siembra en torno a los 6 millones
de hectdreas que pueden dejar una
produccién récord de méds de 19
millones de toneladas. La Bolsa de
Cereales de Buenos Aires advirtié
que el Producto Bruto Triguero se
incrementard este ano 132% contra
el ciclo 2015/2017, en tltimo en vi-
gencia de las retenciones y las restric-
ciones a las exportaciones. Ademds,
la campafa triguera contribuird en
i 29% mds, USD 200 millones extra,
‘.0 ala recaudacién nacional.
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Heat,

el herbicida

mas contundente
contra las
malezas dificiles.

e Controla las malezas dificiles como la Buva, Ysypo'i, Lecherita y otras.
e Quemado rapido.

¢ Manejo anti-resistencia.

e Compatibilidad con otros herbicidas.



Conocé mas sobre el Programa Experto en Malezas
en www.expertoenmalezas.com.py
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Agrofertil apuesta por la vida.

La Fundacion Apostar por la Vida inaugur6 una sala de % 2o o que promovemos acciones que

generan un cambio sostenible para me-

quimioterapia ambulatoria en el Centro Asistencial Tere- Jerar la calidad de vida de las personas

dentro de la comunidad. Somos conscien-

sa Amelia, ubicada en la ex terminal de omnibus 1a Ciu- s de gue existen muchas necesidades en

todas las dreas, como salud, ninez, edu-

dad de Hernandarias, departamento de Alto Parand, Con cacion, erc. es por eso que junto con los
la cooperacion de Agrofértil y los Padrinos Solidarios. [« soldariosy CETEDI venivs

trabajando hace ya varios afios con dife-
rentes organizaciones, como la fundacion
APAMAP, la ONG TECHO PARA-
GUAY, y desde el anio pasado firmamos
un acuerdo de cooperacion con la FUN-
DACION APOSTAR POR LA VIDA

por el proyecto de la sala de quimiotera-

Fa
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-
- e -\.
i » i L
. -

pia que hoy me siento con total orgullo de
poder inaugurar y ser parte de este gran
logro”, expres6 Paulo Sarabia, Director
de Agrofértil.

Por su parte la Lic. Lucia Lisboa,

presidenta de la Fundacién, manifesté
su alegria de ver un suefo hecho reali-
dad, y agradecié a toda la ciudadania
que aporta y apuesta a la vida y hace
posible que mds pacientes reciban un
tratamiento digno. Destacé que en esta
primera etapa serdn atendidas 40 per-
sonas de forma mensual, con 8 sesiones
semanales, y que esperan futuramente
aumentar el niimero de beneficiarios.

Al concluir Sarabia felicité a todo el
equipo de voluntarios de la FUNDA-
CION APOSTAR POR LA VIDA por
su trabajo incansable y su gran aporte a
la comunidad y destacé que Agrofértil

a Fundacién Apostar por la  “Cuidar con Amor y Ciencia la Salud de  junto con los Padrinos Solidarios segui-
Vida atiende pacientes con  Nuestra Comunidad”. ran apoyando el proyecto, y estdn con-
céncer, con el apoyo de vo- “En Agrofértil tenemos una politica  vencidos que ganarle a esta enfermedad

luntarios, médicos y enfer-  de responsabilidad social bien estableci-  es posible. CA
meros del Alto Parand, impulsando
el proyecto de hospital dia. Entre los
servicios que ofrecen se destacan las
consultas médicas con especialistas en
oncologia clinica, cirugia oncoldgica,
mastologia, oncologia pedidtrica, me-
dicina paliativa, neumologia, flebolo-
gia y dermatologia. También ofrecen
acompafhamiento con psicélogos espe-
cialistas en psicooncologia y psicologia
clinica tanto para los pacientes como

para sus familiares, con la misién de
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RE BOKE 6000 TSI
Agilidad y practicidad en el

tratamiento instantaneo de semillas

Rebokes 6000 es una carretas agricola gue se caracteriza por
realizar el tratamiento de semillas al instante del plantio, aumentanda
la ganancia en productividad y rentabilidad al productor rural,

Posee un reservorio en polietileno de rapida remocidn, facilitandao
el mantenimiento, proporcionando menor costo y mas rentabilidad
en relacion a las carretas agricolas convencionales.

El chasis de la Reboke 6000 TSI es sometido al proceso de “chomo
de granalla’, que elimina toda la herrumbre haciendo que la tinta
tenga mas adherencia en la pieza

Para facilitar el trabajo en el campo, la Reboke 6000 TSI posee el
kit de enganche para caravana donde se puede acoplar los siguientes
madelos de carretas graneleras: Reboke 14000 Plus y16000 Plus

MARANGATU

e e v 1

visualizacién del operad
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REBOKE 12000 TSI

Mas capacidad en el tratamiento
instantaneo de las semillas

Reboke 12000 TSl es una carreta agricola que realiza el tratamiento
instantaneo de semillas, proporcionando mayor agilidad y practicidad
en las actividades de plantio. Su proyecto y construccion fueron
desarrollados para permitir la facil visualizacion del operador al trabajo
realizado, posibiiitando el tratamiento de semillas y el abastecimiento de
las plantadoras en una Gnica maguing, consecuentemente, aumentando
la ganancia en productividad y rentabilidad al productor rural

La Reboke 12000 TSI es la Onica maquina para el tratamiento de
semillas del mercado brasilenio equipada con cinta transportadora hecha
con taliscas rectas en el centro y plegadas en las laterales. Este sisterna
reduce significativamente el dafo mecanico a la semilla, que puede
acurrir durante el transporte de semillas de la Reboke a las plantadoras

OROTEC

Teléfonos: (061) 574-760 f 574-761 [ 574-762
Distribuidor en Centro Norte

Teléfonos: (0983) 314-888 / (0673) 221-840 (0673) 221-874 (0673) 221-875

Distribuidor en Centro Sur



e Boawsins

5 3 =

Apoyo renovado

Filtros Wega y Tape Ruvicha, representante en Paraguay de
los productos de la firma argentina R. Neto, renovaron oficial-
mente su apoyo al corredor nacional Nelson Sanabria, quien
se encuentra en preparativo para afrontar su sexto Dakar en
forma consecutiva. La firma de esta alianza se llevo a cabo el
pasado 5 de junio, en la casa central de la empresa local.

| deportista Nelson Sanabria
estard en carrera en la préxi-

bria. La gente cree que es solo cuestion
de subir al vebiculo y correr. Pero eso es
solamente la conclusion de todo un tra-
bajo de rodos los dias. Este es un pequerio

ma edicién de esta reconocida
competencia del mundo auto-

DUENTHESATAL L

motriz, el Rally Dakar 2019. Para afron-
tar el desafio y lograr el objetivo, que es
formar parte del podio final del mencio-
nado certamen, el corredor contard nue-
vamente con el apoyo de Tape Ruvicha y
Filtros Wega.

Mediante este acuerdo, Sanabria se
convierte nuevamente en piloto oficial
de la marca Wega, que ya fue uno de
patrocinadores en las ediciones 2017 y
2018 del Rally Dakar. El corredor na-
cional tendrd su sexta presencia conse-
cutiva en la competencia, siempre en
la categoria de los quads. En sus cinco
anteriores participaciones, el deportis-
ta siempre estuvo entre los diez mejo-
res. Su mejor ubicacién fue la cuarta
plaza, y ya pudo salir vencedor en dos
etapas de este dificil certamen. “Vamos
a firmar una nueva alianza con nuestro
gran amigo, el corredor Nelson Sana-

grano de arena, con el que te ayudamos”,
sefialé Pablo Pappalardo, presidente de
Tape Ruvicha.

Sanabria explicé que la edicién 2019
del Rally Dakar tendrd como sede tnica
a Pert, lo que la diferencia de anteriores
versiones en las que estuvieron varios
paises involucrados. Senald que su prin-
cipal objetivo es ganar la competencia,
por lo que se comprometié a seguir con
el trabajo diario para alcanzar esta meta.
“Vamos a seguir luchando dia a dia para
lograr el mejor resultado posible”.

Victor Servin, gerente general de Tape
Ruvicha, menciond que ser patrocinador
de competencias del sector automotriz es
una costumbre para la empresa. En este
caso puntual, destac el estilo del Rally
Dakar, de mucha exigencia fisica y men-
tal. “Creo que tenemos que empujar este tipo
de actividades en nuestros deportistas. Creo
que en esta ocasion, mds alld de la categoria
quads, nos enfocamos en Nelson Sanabria”.

El apoyo de Filtros Wega y Tape
Ruvicha permanente, ya que el corredor
sigue un entrenamiento que lo mantiene
ocupado durante todo el afo. La compe-
tencia pricticamente no ofrece descanso,
explicé Servin.

Filtros Wega. Tape Ruvicha repre-
senta en Paraguay a la firma argentina
R.Neto, fabricante de los filtros Wega en
América Latina y Estados Unidos. Wega
cuenta con productos para automdviles,
utilitarios, camiones, maquinaria agrico-
la y vial, vehiculos GNC, y motocicletas.
La companifa tiene tres plantas en el veci-
no pafs, y tiene certificado su Sistema de
Gestién de Calidad bajo la norma ISO
9001 versién 2008. CA

Victor Servin, gerente general de Tape Ruvicha; Pablo Pappalardo,
presidente de Tape Ruvicha y Nelson Sanabria, durante la firma del acuerdo. PY
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PLANTA INOUSTRLL

DE LECHE ENpOLN

[l Chaco yva cuenta con su
planta de leche en polvo

n coincidencia con el Dia
Mundial de la Leche se rea-
lizé la inauguracién oficial
de la planta procesadora de
leche en polvo de Licteos Trébol, com-
ponente de la Cooperativa Chortitzer.

La unidad estd instalada en el mismo
predio de la fdbrica, en Loma Plata
(Boquerdn). La inversién final pasé los
ndmeros iniciales y quedd en 16,5 mi-
llones de délares, segtn se supo. Ahora
la siguiente fase apunta a intensificar
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las cuencas lecheras de la zona para
mantener activa la industria.

La jornada tuvo dos momentos. El
primero se realizé en recordacién del
Dia Mundial de la Leche. En este pun-
to, en representacién de la Cdmara II»
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EVENTOS

Paraguaya de Industriales Licteos (Ca-
painlac), hablé su titular, Erno Becker,
quien sostuvo que es motivo de orgullo
rememorar la fecha con un hito muy
destacado como lo es sin dudas la prime-
ra planta de leche en polvo en la region
Occidental, como “resultado del trabajo
tesonero desde los fundadores (de la coo-
perativa) hasta hoy. Hombres esforzados
y visionarios que decidieron conquistar el
corazén del Chaco paraguayo”.

Rescaté la figura de uno de los pa-
triarcas de la comunidad, Abraham Wie-
be, “relataba que el mani, el maiz y otros
rubros se plantaban con una estacada y que
cada semilla era depositada en ese suelo
en el nombre de Jesiis, esperando que la fe
produzca el fruto esperado”. Luego cit6 el
proceso que pasé por el trabajo, para de-
linear el proyecto y finalmente concretar
el suefio. “Como resultado de esa vision hoy
estamos inaugurando la planta de leche en
polvo aqui en el Chaco, indudablemente

Erno Becker, titular
de Capainlac.

con tecnologia de viltima generacion. No
obstante, quiero dejarles el mismo mensaje
que me diera don Abrabam, que apostemos
y utilicemos las tecnologias al mdximo para
producir mds y mejor, pero que nunca nos
olvides de la fe en Dios”, concluyd.

A su turno, el presidente de la Fede-
racién de Cooperativas de Produccion
(Fecoprod), una de las organizadoras del
evento, Eugenio Schoeller, recordd que el
acopio de leche por parte de las socias a la
Fecoprod llegd en el 2016 a mds de 381
millones de litros, unos 66% del total
nacional. Para el 2017, la cifra aumenté
a mds de 405 millones de litros. “En zér-
minos monetarios, en el 2016, la venta de
la leche fluida alcanzé ms de 144 millones
de délares y la en polvo mds de 8,7 millones
de délares. Para el 2017, la cifra superd los
150 millones de la moneda norteamerica-
na en leche fluida y en polvo rebasé los 10
millones de délares”, comento.

Pidié a las autoridades a crear las
condiciones para instalar la cultura del
trabajo y de la superacién. “El clientelis-
mo y el populismo solo generan personas
dependientes que son a su vez manipula-
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Referentes del sector
lacteo brindan con leche.

bles para satisfacer intereses mezquinos”,
advirtié. Agradecié igualmente a gobier-
nos extranjeros y a organismos multila-
terales por contribuir con proyectos para
desarrollar la lecherfa local, asi como a
instituciones publicas y empresas nacio-
nales que apuestan a programas de >

Eugenio Schoeller,
presidente de la Fecoprod.
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EVENTOS

competitividad de la cadena ldctea. Tras
los discursos, se procedi6 al tradicional
“Brindis con el vaso de leche”, con lo que
se cerr6 la primera fase.

En la habilitacién propiamente de
la industria, el presidente del consejo de
administracién de la Cooperativa Chor-
titzer, Gustav Sawatzky, recordé que la
historia de la empresa solidaria estd vin-
culada desde sus inicios a la actividad
tambera. Eso hizo que se constituya en
la pionera de la industria lictea paragua-
ya, cuando a mediados del siglo pasado
elaboraba quesos, mantecas, para luego,
unas décadas posteriores, ya contar con
una procesadora de leche larga vida. De
la planta inaugurada sostuvo que se trata
de una unidad moderna, con tecnologia
europea. Y que se concret después de
muchos afos, por la implicancia de una
inversi6n a gran escala y sin todavia con-
tar con la materia prima suficiente.

En este sentido, anticipé que se vie-
ne trabajando desde la cooperativa para
fortalecer las cuencas lecheras no solo las
tradicionales sino impulsando proyectos
de promocién a los jévenes. Esto permitié
reducir el promedio de edad del tambe-
ro chaqueno que opera con Chortitzer a
menos de 50 anos. Anticipd que se reali-
zaron pruebas anteriormente y todas satis-
factoriamente con lo que se garantiza un
producto 100% confiable. La expectativa
apunta a aumentar el volumen producido.

Debido a que todavia falta mds ma-
teria prima, la planta no trabajarfa dia-
riamente. En materia de negocios, ya se

Explicaciones durante el recorrido de las
autoridades por las instalaciones de la nhueva planta.

estdn hablando con algunos interesados

en Bolivia, que podria concretar las pri-
meras partidas exportadas del nuevo

Gustav Sawatzky, presidente
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producto. La planta tiene una capacidad
de 250 mil litros por dfa, unas 30 tonela-
das de leche en polvo.

Por parte de las autoridades, hablé el
gobernador de Boquerdn, Edwin Pauls, y
por parte del Gobierno electo, el senador
Arnoldo Wiens. Cabe recordar que por
motivos del clima adverso para la aerona-
vegacién no llegaron otras personalida-
des al evento. De igual forma, se realizé
un reconocimiento publico a personas
y empresas quienes contribuyeron para
concretar la fibrica de leche en polvo.

El acto culmind con el momento reli-
gioso para la bendicién de la nueva obra.
Posteriormente se realizé el tradicional
corte simbdlico de cinta y el recorrido
por las instalaciones. La jornada igual-
mente constituyé todo un acontecimien-
to para la comunidad, pues numerosas
familias se acercaron para participar de
este momento histérico. CA
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Con Credenz™, la semilla se vuelve mas inteligente.

Credenz ", la marca de soja de Bayer.

Utilizando lo dltimo en genetica de plantas y la experiencia de
Bayer en el cultivo de soja, Credenz™ otorga a los productores
una nueva opcian mas avanzada ensemillas de scja.

Cuando se combinan con los innovadores sistemas de
tralamiento de semillas de Bayer, la proteccion de cultivos, los
servicios y el apoyo, Credenz™ es un nuevo enfoque
revolucionario para la produccion de soja.

Credenz'”, |2 soja acaba de mejorar.



Monday concreta alianza

con Tractopar Sur S.A.

a empresa, que representa en

el pais a importantes fabri-

cantes de maquinarias e im-

plementos agricolas, concretd

una alianza con Tractopar Sur S.A. con

el objetivo de estar mds préximos a los

productores del sur del pais. El acuer-

do fue cerrado el pasado 1 de junio, en

Bella Vista, con presencia de clientes de

ambas firmas, y autoridades municipales
del distrito itapuense.

Para cerrar el acuerdo, ambas firmas

invitaron a sus clientes para compartir

Rafael Vefago, de Monday y
Eduardo Candido, de Tractopar Sur S.A.

sl MTTHDAY

e MONDAY

una cena con ellos en el local de Tracto-
par Sur S.A., en Bella Vista, Itapda.
Eduardo Candido, anfitrién del even-
to, recordé que desde que llego a Pa-
raguay en el afio 1985 ha cambiado la
formar de hacer negocios. Los tamafos
y tecnologia de las mdquinas han cam-
biado mucho. Lo tnico que no cambié
fue la gente y la necesidad de ofrecer
productos de calidad para atender a los
agricultores.

En enero del 2016 Tractopar Sur
S.A. abrié sus puertas en Bella Vista. La
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alianza con Monday representa para la
empresa una gran conquista. Esta con-
siste en un convenio comercial para la
distribucién de maquinarias e imple-
mentos agricolas de reconocidas marcas,
como Planticenter, Jan, Schemaq, Ci-
misa, Grazmec, Pro Solus, Baldan entre
otras. ‘Resolvimos sumar fuerzas para
acercar a ustedes productos de calidad, con
servicios de posventa, repuestos 0rz'gz'mlles,
y a precios competitivos”, sefiald.

Candido se comprometié con los
productores de la zona a brindarles
una atencién diferenciada, con hones-
tidad y transparencia. “Esta es nuestra
historia, que recién empezo. No sé si se-
remos los mayores o los mejores, pero ten-
gan la seguridad de que siempre daremos
lo mejor, para que sean bien atendidos
en esta casa’.

Rafael Vefago, director comercial de
Monday, dijo que el objetivo del conve-
nio comercial es proveer herramientas
para trabajar. Sefial6 que actualmente
es imposible realizar un buen trabajo si
no se estd cerca de los productores. “No
es cuestion de vender solamente la ma-
quinaria, sino también ofrecer asistencia
y la provision de repuestos para estar en
esta zona, de una manera mds proxima,
la mejor forma es a través de personas en
las que confiamos. Estamos muy contentos
con esta alianza’”.

La empresa se caracteriza por su fuer-
te relacionamiento con proveedores con
los que comparten la misma idea, expre-
s6. Es decir, la de brindar tecnologia de
punta, que a su vez sean pricticas y sen-
cillas para los productores. CA

Participantes del
encuentro en Bella Vista.
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Con las novedades

La sede central de maquinarias de construccion de Automaq S.A.E.C.A., en Fernando
de la Mora, fue el punto de encuentro para la segunda edicion del “After Office a Toda
Maquina 2.0”, que se desarroll6 el 13 de junio. En la oportunidad, los directivos y fun-
cionarios de la empresa se reunieron con sus clientes, para compartir un momento
informativo y ameno. Realizaron el lanzamiento de su nueva representacion, plantas
asfalticas discontinuas Marini (Italia). Y presentaron las tltimas novedades en maqui-
nas Bomag (Alemania) y la nueva opcion de financiacion que propone Komatsu (Japon).

de construccién de Au-  asfélticas discontinuas. Ademds com-  tar a los clientes la marca Marini. Es una
tomaq S.A.E.C.A., abrid partié otras novedades de las marcas  fdbrica de plantas asfilticas discontinuas
sus puertas para realizar el Bomag y Komatsu con sus invitados  para construcciones viales, que tiene su
lanzamiento la reconocida marca ita-  especiales. sede en Italia. La planta italiana for- >

I a divisién de maquinarias liana Marini, fabricante de plantas El objetivo del after office fue presen-
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BOX EMPRESARIAL

ma parte del Grupo Fayat, de la cual tam-
bién es parte Bomag. En la ocasién estu-
vo presente un representante de Marini,
quien tuvo a su cargo la presentacién de
la industria, la tecnologfa de las plantas
discontinuas, los trabajos y servicios.

En cuanto a las maquinarias Bo-
mag, la firma aproveché para reforzar
datos sobre la marca, como la solven-
cia y el soporte que ofrece a Automagq
y los clientes. Destacaron los rodillos
compactadores, pata de cabra, rodi-
llos neumdticos y lisos. “Bomag es una
marca muy completa. Cuenta con una
variedad bastante amplia de mdquinas,
en todo lo que se relaciona a la compac-
tacidn, incluso tiene compactadores de
basura y mdquinas para el asfaltado de
caminos”, dijo el gerente de ventas de
Automag.

Otra de las novedades que difun-
dieron durante el encuentro fue el Ko-
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matsu Finance, se trata de un nuevo
sistema de financiamiento externo de
Komatsu en Paraguay.

En la ocacién explicaron que esta
herramienta ofrece a los clientes la posi-
bilidad de financiar sus compras direc-
tamente a través de la fibrica. Dijeron
que es una alternativa que estd vigente.
“Estamos ansiosos por cerrar los tratos
concretos con nuestros clientes con esta
modalidad de pago, que se adapta a las
necesidades de cada cliente y a la reali-
dad del mercado”, expresé uno de los
anfitriones.

Manifestaron ademds que Auto-
magq se caracteriza por brindar el mejor
servicio de posventa del pais. Cuentan
con una cobertura a nivel nacional a
través de sus agencias distribuidas en
diferentes puntos del pais, con asis-
tencia técnica y suficientes stock de re-
puestos. Ademds de representar las md-
quinas para construccién de Komatsu,
Bomag, los montacargas Clark y las
plantas Marini, la divisién de equipos
para construccién de Automaq repre-
senta filtros, retenes de rodante y va-
riedad de aceites y lubricantes. Cuenta
con un equipo de mds de 30 profesio-
nales capacitados para atender las ne-
cesidades de los clientes. CA

Directivos de Automagq, Division
Maquinarias de Construccion
junto al representante de Marini.
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;Qué es la Telemetria de ma-
quinas agricolas? Hace tiempo
que la agricultura lanza la tecnologfa de
bolsillo para optimizar los pasos de la ca-
dena de produccidn, una tendencia cono-
cida como la agricultura de precisién. Sin
embargo, la agroindustria ha evolucio-
nado hasta el punto de no solo el uso de
estos nuevos recursos, sino también para
integrar y conectar dichas tecnologfas.

Con esto, los productores rurales
buscan mejorar la gestién de sus activos
y conseguir el midximo potencial de la
produccién de sus propiedades. El dis-
positivo de telemetria ha sido uno de los
principales instrumentos que se utilizan
para este proposito.

Desea saber mds acerca de esta tecno-
logfa y cémo puede optimizar su produc-
cién? Entonces contintie con la lectura!

Qué es la Telemetria? La Tele-
metria es la recopilacién y el intercambio
de datos sobre equipos, vehiculos y mdqui-
nas. En la agricultura de precisién, con-
siste en un conjunto de componentes de
hardware conectados a los sensores acopla-
dos en las miquinas, tales como sensores
inductivos, capacitivos, temperatura, hu-
medad relativa, depresién de aceite y GPS.

Este recurso ayuda al productor a
hacer un diagnostico completo de la co-
secha y a implementar acciones que opti-
micen las operaciones. De esta forma, el
sistema puede aumentar la produccidn,

la productividad y generar una reduccién
de costos de 3% al 15%!

Esto es posible gracias a las informa-
ciones adquiridas del campo, como datos
sobre las maquinarias, las condiciones
del suelo y clima que son monitoreadas
en todo momento, sirviendo de base para
la toma de decisiones.

Por ejemplo: en el proceso de pulveri-
zacion, es posible promover una aplicacién
homogénea y en condiciones que favorecen
el control. El combustible gastado de los ve-
hiculos también pueden ser administrados.
En el caso de un uso mis alld de la media,
los equipos deberdn ser enviados para su
mantenimiento a fin de evitar el derroche.

Ademds de estos puntos, el dispo-
sitivo de telemetria puede utilizarse
para supervisar los datos operativos de
la miquina, que van desde conocerlo
que la uniformidad en la aplicacién de
los defensivos, hasta que la cantidad de
sobredosis de la zona, las condiciones
climéticas en el momento de la pulveri-
zacion, la velocidad de la transferencia y
la aplicacién, los mapas de la zona en la
que el proceso se llevé a cabo, reciente-
mente, un mapa que mide el potencial de
calidad de aplicacién, en el cual se estima
el valor de la tasa de evaporacién. Pero,
:Cudl es la importancia de implementar
esta tecnologfa en su propiedad?

¢Por qué hacer el control en
las maquinas? La telemetria aporta
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numerosos beneficios que pueden ayudar
al productor en todas las etapas de produc-
cién. Entre estos beneficios se encuentran.

Mejorar la gestion de Ila flota
y equipamientos. Por medio de los
recursos de la telemetria es posible gestio-
nar la ruta utilizada por los vehiculos, el
consumo de combustible, la temperatura
y la velocidad del motor de la maquina-
ria, entre muchas otras informaciones.

Estos datos son muy ttiles para ayu-
dar al productor en cuestién del mante-
nimiento de las mdquinas. Como el equi-
po estd supervisado en todo momento, es
fAcil hacer una placa de rayos a través de
un diagnéstico detallado y descubrir las
condiciones en que fue expuesto. Desde
alli, la elaboracién de planes de manteni-
miento como el perfil de la produccién y
el productor.

Independientemente del nimero de
equipos y vehiculos, la propiedad posee
y dénde se encuentran localizados, el sis-
tema centraliza los datos sobre la flota en
una sola plataforma, permitiendo que el
administrador acceda a la informacién
desde cualquier lugar.

Garantia de Mayor Seguri-
dad. En lugar de basar en lo que el
productor piensa que es correcto o equi-
vocado, la telemetria da una mayor se-
guridad a las decisiones, ya que se basa
en datos concretos, precisos y confiables.

El sistema realiza los cdlculos y com-
para variables en modo auténomo. Hay
innumerables factores dificiles de anali-
zar sin una herramienta electrénica au-
tomatizada. Es mds seguridad para los
operadores, para la agricultura y para el
negocio como un todo. li»
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NOTA TECNICA

Reduccion de Costos. Alo largo
de la cadena de produccién, hay varias

fuentes de residuos que se desperdician,
recursos valiosos. Sin embargo, no siem-
pre es fécil identificar estos problemas.

La telemetrifa cuenta con datos pre-
cisos para detectar que la mdquina, el
operador o el proceso puedan estar ge-
nerando pérdidas, siendo posible realizar
acciones a tiempo.

Optimizacién de la Produc-
cion. La optimizacién de la produccién
es el resultado inevitable de todos los be-
neficios que se observan en los temas an-
teriores. Con reduccién de fallas, mejor
gestién de mdquinas y automatizacién
de tareas, las ganancias del negocio po-
drdn crecer significativamente.

Toda la informacién generada se al-
macena electrénicamente en el sitio web
o en un servidor. Estos datos constituyen
un historial de la produccién, que puede
ser utilizado estratégicamente para apli-
car ticticas de optimizacién en la plani-
ficacién de las futuras etapas del proceso
de produccién.

JComo poner la telemetria
en practica? Las informaciones
recolectadas del campo por médio de
componentes de hardware necesitan una

herramienta electrénica para que sean
almacenadas, analizadas y visualizadas.

Entonces si desea utilizar telemetria
en su negocio, serd necesario contar con
una plataforma de gestion.

Entre las disponibles en el mercado,
la Otmis Maps se destaca. Su funcién es
guardar y exhibir los datos extraidos de la
propiedad y de las mdquinas. Este portal
ha sido desarrollado en un entorno web,
es decir, en internet. Por medio del mis-
mo, el productor accede a las informacio-
nes sobre donde el equipo esta y cuales
son sus condiciones. Esto también puede
ser hecho por medio de un aplicativo ins-
talado en el teléfono o tablet. El sistema
almacena hasta tres afios del historial de
las operaciones, permitiendo hacer una
comparacién de los detalles, como:

_ Nombre del operador;

_ Velocidad, movimiento y temperatu-
ra del motor;

_ Horimetro;

_ Consumo del combustible;

_ Tasa del volumen aplicado;

_ Area total aplicada;

_ Volumen total aplicado;

_ Alarmas.

Ademds, por medio de mapas y grafi-
cos, el usuario tiene informaciones rdpi-
das y claras acerca de:
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_ Volumen aplicado en la pulveriza-
cién, comparando lo planeado con lo
que fue efectivamente aplicado;

_ Sobredosis de las 4reas, identificando
posibles errores en la aplicacién de los
productos;

_ Variacién en la velocidad de pulve-
rizacién, lo que podria afectar la efi-
ciencia del proceso;

_ Horario de la aplicacién de los pro-
ductos;

_ Humedad relativa del aire y tempera-
tura en puntos especificos del campo.

Todas estas operaciones pueden ser
acompanadas en tiempo real. De esta for-
ma, el empresario es capaz de hacer ajustes
y correcciones en el momento exacto de la
pulverizacién por ejemplo. La Telemetria
es un recurso muy valioso y viene trayendo
resultados sorprendentes a los profesionales
del campo. Esta tecnologfa auxilia al pro-
ductor tanto en la gestién de sus unidades
como en la hora de tomar una decisién —
todo esto pudiendo ser hecho a distancia.

Es una herramienta que llego para op-
timizarlos medios de produccién y probar
que el agronegocio es un sector innovador
y en constante crecimiento. Para saber mas
sobre este sistema, acceda a la pagina Otmis
Maps Telemetria en hetp:/telemetria.otmis-
net.com.br para aclarar cualquier duda. CA
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Corteva AgriScience™, Division
Agricola de DowDuPont, presenta,
su nuevo fungicida Viovan™

a Divisién Agricola de Dow-
DuPont realizd el primer
lanzamiento de su plataforma
Crop Protection para el mun-
do en Paraguay, con la presentacién ofi-
cial de Viovan™, una nueva herramienta
que ofrece la combinacién de dos molé-

Corteva Agriscience™ realizo su primer lanzamiento glo-
bal del fungicida Viovan™ en Paraguay. El mismo presen-
ta la combinacion de dos moléculas picoxystrobin + pro-
thioconazole y la tecnologia Sinerx Tech. Cuenta con una
formulacion diferenciada que lo posiciona como un pro-
ducto eficiente y seguro para el control de la roya de la
soja y otras enfermedades en los cultivos. La presentacion
fue el 7 de junio el Gran Nobile Hotel de Ciudad del Este.

culas y una formulacién diferenciada que
promete eficiencia para el control de las
enfermedades en los cultivos, principal-
mente la roya en el cultivo de soja.

La companfa realizé su primer lanza-
miento global en Paraguay, destacando

de esa manera la importancia del mer-
cado paraguayo para esta fusién que se
denomina Corteva Agriscience™.

La presentacién convocé a produc-
tores, profesionales e invitados especia-
les junto a los responsables regionales y

nacionales de la companfa el pasado 7
de junio en una amena e instructiva reu-
nién, donde se dio detalles sobre los pi-
lares de Corteva Agriscience™, las cuali-
dades de Viovan™, su posicionamiento
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y un panorama sobre el comportamiento
de la roya de la soja en Brasil y Paraguay.

La apertura del evento estuvo a cargo
de Sheilla Pereira, directora comercial de
la regién Sur de Corteva Agriscien- >
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SINERX TECH

—

La Sinergia Ganadora

Corwen igriscinnsy™ Ohvisiin Agiei s DoeOufst

Sheilla Pereira, directora comercial de la region Sur de Corteva AgriscienceT"" y
Claudio Gaitan, country leader en Paraguay, durante la apertura del evento.

ce™ y Claudio Gaitdn, country leader
en Paraguay, quienes dieron detalles so-
bre la compafifa.

La directora regional explicé que Cor-
teva significa el corazén de la naturaleza y
en sintonia con su nombre, esta compaifa,
producto de la fusién de Dow y DuPont,
estd dispuesta y empenada a proteger la
naturaleza y enriquecer la vida de quien
produce y quien consume, garantizando el
éxito de las proximas generaciones.

En otro momento, resalté que para
la compafifa Paraguay es un pais estra-
tégico con mucha similitud a Brasil.
“Viovan es el primer producto de Crop
Protection y es el lanzamiento mundial
en Paraguay. Nuestra compariia estd com-
prometida con el desarrollo del pais y la
agricultura paraguaya’, dijo.

Informé que Corteva, a partir de
junio de 2019, se constituird en una
empresa unica 100% agricola. “Todas

I Ing. Agr. Jorge Grenno, responsa-

ble de marketing de la divisién agri-
cola DowDuPont, resalté
que Viovan™ es el primer
lanzamiento de Corteva
en Paraguay y enfatizd
que este fungicida no
solo es formulacién, tam-
bién son dos activos muy
poderosos, es la combina-
cién de dos tecnologfas
de punta, el picoxystro-
bin + prothioconazole
que ofrecerd una serie de
beneficios. “Con Viovan™ no solo estamos
teniendo la tecnologia Sinerx Tech. Ade-
mds estamos ante un producto que posible-
mente va a tener el mejor control de roya
asidtica en el mercado. Estamos apostando
a un producto que tiene una excelente per-
Jormance en todo lo que son enfermedades

Jorge Grenno

. . TM

de fin de ciclo. La forma de presentacion
del producto reduce el riesgo de agregar
aceite o cometer otro error
a la hora de manipularlo,
ademds minimiza el riesgo
de absorcidn”, dijo.
Recomend$ apostar a
la Sinergia Ganadora, con
un buen producto hacer
una buena aplicacién.
Dijo que para llegar

a Viovan™

se empezd
con 2.000 formulaciones,
2.000 tipos distintos de
mezclas hasta llegar a lo que hoy se ofre-
ce en el mercado. También con el se re-
dujo la fitotoxicidad, una caracteristica
inherente al prothioconazole. “Nuestro
producto, tal cual lo recomendamos, es to-
talmente selectivo y no va a tener ningin
problema de fitotoxicidad”, resalté.
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las inversiones van a ser del sector agri-
cola, para los productores, para mejorar y
enriquecer a los productores y consumido-
res”, comentd.

Mencioné que con esto el productor
puede esperar mucha innovacién y tec-
nologia nueva para el agro.

Plataformas de negocios. Por
su parte, Claudio Gaitdn presenté las
plataformas de negocios a nivel global de
la compania y son: Semillas, Agroquimi-
cos y Digital y Nuevos negocios.

Mencioné que dentro de la plata-
forma de semillas ya estdn operando
en Paraguay con semillas de maiz y
anuncié que en poco tiempo estardn
presentes con soja. También trabajan
con otros germoplasmas como sorgos,
arroz y canola.

En la plataforma de proteccién de
cultivos estdn trabajando con fungici-
das, insecticidas y herbicidas, y préxi-
mamente presentardn al mercado pro-
ductos para tratamiento de semillas, que
ademds de los ingredientes activos que
contiene, van a marcar la diferencia por
la formulacién.

Resalté que la compania que factu-
ra 14.000 millones de délares, tiene mds
22.000 funcionarios, estd operando en
130 paises, trabaja en mds de 10 cultivos,
tiene mds de 65 ingredientes activos y
que de aqui en adelante va a ir creciendo.

Diagndstico y recomenda-
cion ante la roya. Durante el even-
to, el profesor Carlos Forcelini, de I»

Carlos Forcelini, de la
Universidad de Passo Fundo. PY
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la Universidad de Passo Fundo (Brasil)
presentd un panorama sobre la realidad
de la roya en la soja y brind6 recomen-
daciones para preservar las herramientas
de control que hoy se dispone, que son
los fungicidas.

Mencioné que estamos ante mucha
resistencia de fungicidas para el control
de esta enfermedad, y especialmente el
Sur de Brasil y Paraguay, estdn en un es-
cenario muy peligroso, por ello sugirié
prudencia en el manejo para no com-
prometer los productos que se disponen.
“Esto significa que gradualmente nuestras
herramientas tendrdn un mayor grado de
resistencia, por causa de una enfermedad,
sin que haya nuevas herramientas para
entrar en el mercado. Entonces lo que
vamos a hacer hoy es combinar las herra-
mientas ya existentes, en forma de nuevos
productos, o de nuevas combinaciones, que
son aplicadas en los cultivos de soja. Esas
combinaciones son necesarias que sean se-
guras, porque las pérdidas por enfermeda-
des en soja por roya y por las enfermedades
de final de ciclo son muy grandes, muchas
veces pueden llegar a 2 toneladas por hec-
tdrea. Entonces en ese caso, no podemos
perder todo eso”, resalto.

Dijo que para lograr una vida prolon-
gada de los productos es muy importante
tener el refuerzo de los protectores, los
fungicidas multisitio.

También dijo que es muy impor-
tante que el manejo de la enfermedad
empiece ya con productos de referencia,
para ello es importante que los produc-
tores apuesten por productos mds ade-
cuados desde el principio. “Se tienen que
apostar por las mejores herramientas para
el inicio del ciclo y los intervalos no deben
ser mds de 15 dias. En el caso que haya
mucha lluvia se debe reducir incluso los
intervalos”, dijo.

Recomendaciones. Forcelini su-
girié que la primera aplicacién de fungi-
cida en el cultivo se realice antes del cie-
rre del espacio entre la linea de cultivo,
ya que de otro modo no hay manera de
que el fungicida llegue hasta las hojas de
abajo y esa parte baja de la planta se torna
en reservas de enfermedades que después
van a presionar en las partes superiores.
Reiterd que esta practica es recomen-
dada incluso con las variedades con resis-

Los directivos de Corteva Al

::-

tencia a roya, porque si bien ellas tienen
menos problemas con roya, también son

Gustavo Cantero,
responsable de investigacion
y desarrollo de Corteva.
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griscience™ se dirigen a los presentes.

f

susceptibles a las otras enfermedades,
como las manchas foliares y antracnosis.
“Estas otras enfermedades son originadas a
partir del resto de cultivo que queda en la
chacra, de un anio a otro, por lo tanto son
hongos que inician un proceso de infeccion
muy importante en la planta’.

Resalté que es necesario que los pro-
ductores estén siempre atentos a la tecno-
logfa, a las informaciones, que procuren
utilizar las mejores herramientas, que
tengan la preocupacién de empezar en el
momento oportuno en las aplicaciones,
para no arriesgar, porque las herramien-
tas son mds preventivas que curativas.

Momentos para la aplicacion

su turno, el Ing. Agr. Gustavo
Cantero, responsable de investiga-
cién y desarrollo de Corteva, informé

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



sobre el momento oportuno para apli-
car el producto.

Sugirié arrancar con la aplicacién en
el momento vegetativo con el producto
Aproach Power a una dosis 600 ml por
hectérea, con esto se garantiza la sanidad
ala planta en el periodo vegetativo. Cuan-
do el cultivo entre en el periodo de R1
sugirié aplicar el Viovan también a una
dosis de 600 ml por hectdrea. 2
va a entrar a actuar cuando la planta se
sienta susceptible y cuando haya mayor can-
tidad de presion de la enfermedad’, dijo.

Resalté que con esto se va a tener los

“Viovan

dos principios activos que estdn mejores
posicionados, ambos con la tecnologia
Sinerx Tech, y son los mejores productos
que estdn en el mercado.

“Entonces la propuesta es en preflore-
cimiento entrar con Aproach Power™ a
600 ml por hectdrea, luego realizar dos
aplicaciones sucesivas de Viovan™, 600
ml por hectdrea y cerrar con otra apli-
cacion de Aproach Power™. Con estos
productos no vamos a tener problemas de
fitoroxicidad”, dijo.

Mencioné que todas estas propues-
tas deben ir combinadas con Dithane™

Marcus Fiorini, product
manager en agricultura
para Para uay y Brasnl

PMS8ONT, que es Mancozeb, a una dosis
de 1,5 kg por hectdreas en periodo vege-
tativo y reproductivo.

Otra sugerencia de Cantero fue que
si existe baja presién de la enfermedad o
se realizaron siembras tempranas, la pro-
puesta es entrar con Aproach Power™
en periodo de floracién, luego entre las
etapas R1 y R4 del cultivo aplicar Vio-
van™ 600 ml por hectdrea y de vuelta

cerrar con Aproach Power™. Siempre
acompafiado de Dithane™ PM8ONT a

una dosis 1,5 kg por hectdrea.

La eleccion correcta

simismo, Marcus Fiorini, product

manager en agricultura para Para-
guay y Brasil, destacd la importancia de
la agricultura, por el desafio de alimen-
tar al mundo y valoré el esfuerzo de los
productores.

Mencioné la importancia de elegir
el producto y la formulacién correcta,
ademds de la tecnologia adecuada para
un buen manejo de los enemigos de los
cultivos.

Destacé el lanzamiento mundial de
Viovan™ realizado en Paraguay y que la
misma constituye el primer lanzamiento
de defensivos de Corteva Agriscience™
“Corteva nacié de la fusion de dos empre-
sas, Dow y Dupont, dos empresas recono-
cidas en investigacion, en ofrecer nuevas
moléculas, traer innovacion y comportarse
de manera diferente. Ahora vamos a conti-
nuar innovando dia tras dia”, dijo. CA
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El Programa Embajadores de
Monsanto eerro su campana

Monsanto Paraguay realizo el cierre de campaiia de su “Programa Embajadores”. El
mismo esta integrado por un selecto grupo de 130 agricultores, de varios puntos de
produccion del pais, quienes cuentan con un seguimiento téenico y comercial, para ase-
gurar una mejor experiencia con el uso de las tecnologias de la compania. En la ocasion
los anfitriones realizaron una evaluacion de lo que fue el primer ano de la implementa-
cion. Ademas, capacitaron sobre refugio y anunciaron las proximas novedades para el
mercado. Tuvo lugar en el Gran Nobile Hotel, en Ciudad del Este, el pasado 30 de mayo.

n el acto de apertura, Juan
Cruz Valdez, el presidente de
Monsanto en Bolivia, Para-
guay y Uruguay agradecié a
los invitados especiales por elegir los pro-
ductos de la compafifa. Expres6 que el
campo es un motor de crecimiento para

el Paraguay, y en los dltimos afios atra-
viesa por varias transformaciones, incor-
porando innovaciones y cambios a nivel
de las empresas que trabajan en el sector.

Afirmé que Monsanto y Bayer se
encuentran tramitando el proceso de
fusién entre las compafias. Destacd que
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cuando se dan las situaciones de fusiéon
siempre hay cambios, pero también mu-
chos aspectos que se mantienen como
los valores, que comparten estas grandes
empresas. Entre los principales valores
y pilares fundamentales de estrategia,
menciond que el foco siempre estd en el

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



Juan Cruz Valdez,

el presidente de

Monsanto en Bolivia,
Paraguay y Uruguay. P

cliente. “Ustedes saben que actualmente
estamos a muy poco de finalizar el proceso
de integracion y adquisicion de Monsanto
por parte de Bayer. El departamento de
Jjusticia de Estados Unidos aprobé recien-
temente la transaccion, lo que significa
que en corto tiempo mds se convertirdn en
una sola compania. Mientras tanto segui-
mos siendo dos empresas independientes.
Esta es una muy buena noticia para los

agricultores, porque esto va a acelerar los
procesos de desarrollo y llegada a mercados
de nuevas tecnologias, que les va a permi-
tir a ustedes continuar incrementando sus
productividades y rendimientos en cada
campana’, dijo.

En el marco de una estrategia de
Monsanto, se desarrolla el Programa
Embajadores de INTACTA, que estd
dirigido a los productores mds importan-
tes del pais, que utilizan alta tecnologfa.
El objetivo del mismo es acompafar los
trabajos de estos agricultores, en los as-
pectos comercial y técnico, para lograr
un mejoramiento continuo de sus expe-
riencias en el uso de la tecnologfa. Gene-
rar un canal, a través del cual recibir sus
comentarios € impresiones, para mejorar
cada vez mds, y para que la Monsanto fa-
cilite las innovaciones tecnoldgicas.

Durante el acto de cierre de campa-
fia, los anfitriones presentaron un resu-
men de los resultados del primer afio de
implementacién del Programa Embaja-
dores INTACTA. La ingeniera Cristina
Meilicke, supervisora de marketing para
negocios de soja de Monsanto en Para-
guay, Bolivia y Uruguay, presenté las

PARAGUAY S.A.

Cristina Meilicke, supervisora
de marketing para negocios
de soja de Monsanto en
Paraguay, Bolivia y Uruguay.

condiciones comerciales para el uso de la
tecnologia INTACTA, para la siguiente
campana 2018/19, que incluyé una in-
formacién detallada del precio, forma y
momentos del pago y los beneficios que
ofrecen para los agricultores que reali-
zan los pagos anticipados.

El evento ofrecié una charla técnica
sobre “La Importancia del Refugio” que
fue desarrollada por el especialista >

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar
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del 4rea de desarrollo de Monsanto, in-
geniero Porfirio Villalba, quien expuso
las recomendaciones sobre cémo trabajar
conceptualmente para cumplir con los
requisitos para el uso de las diferentes
tecnologfas de la agricultura.

En otro momento la ingeniera
agrénoma Silvina Soria, especialista
en manejo de resistencia de malezas y
de insectos, hizo la presentacién oficial
de un nuevo proyecto de la compania,
denominado Programa de Refugio. El
mismo permitird brindar acciones espe-
cificas, a los productores del Programa
Embajadores, relacionadas a la imple-
mentacién de refugio en sus parcelas.
El mismo tiene preparado beneficios y
acciones para ayudar a los productores
que integren el programa para la imple-
mentacién de la técnica.

El evento finalizé con una charla sobre
“Contexto y perspectivas de agricultura del
pats, con el nuevo cambio de gobierno” que
fue desarrollada por el analista politico,
Sebastidn Acha. Los invitados especiales
disfrutaron de una cena, que incluyé una
cata de vinos que fue dirigida por el som-
melier Hugo Duarte, entre otras sorpresas.

Resultados. El ingeniero agrénomo
Benjamin Amarilla, supervisor comercial
del Programa Embajadores para Mon-
santo Paraguay, tuvo a su cargo la pre-
sentacién de los resultados de la primera
campana, que fue desarrollada dentro del
Programa de los Embajadores. Entre al-
gunos de los principales puntos que des-

tacé durante su exposicion, indicé que
fueron seleccionados 130 agricultores a
nivel pais, que forman parte de este selec-
to grupo de clientes de Monsanto.

Afirmé que la compafifa se enfocé
en ofrecer en una atencién directa a los
mismos, con planes especificos y perso-
nas asignadas para atender las cuestio-
nes relacionadas a Monsanto. “Es un
plan que Monsanto promueve como una
forma de estrechar un relacionamiento con
sus clientes, para que mediante el mismo
podamos nutrirnos mutuamente y seguir
mejorando nuestros procesos de atencion y
servicios. Muchas gracias a todos estos pro-
ductores que participan en el Programa
Embajadores”, dijo.

Manifesté que en el marco este pro-

grama se registré mds de 300 visitas a los

productores a lo largo del afio. El mismo
incluye el Plan de Pre-certificacién de
hectdreas, que consiste en un programa
para los productores que tengan silo pro-
pio, para que puedan mezclar, procesar
su produccién y comercializar a los puer-
tos, silos o exportadores sin la necesidad
de segregar la produccién. En total 63
clientes fueron parte del Programa de
Pre-certificacién. Actualmente la com-
panfa estd en una etapa de andlisis y eva-
luacién de la calificacién que los clientes
le dieron al programa.

Proximas novedades. El super-
visor comercial del Programa aproveché
el escenario para anunciar que Monsanto
redobla la apuesta y para este afo reali-
zard el lanzamiento de 2 o 3 variedades
nuevas con tecnologia INTACTA RR2
PRO en el mercado. Manifesté que
trabajan en el disefio de un plan para
ofrecer a los productores la posibilidad
de instalar ensayos demostrativos en el
campo junto a los productores, para que
puedan medir el desempefio y la eficien-
cia de la tecnologia con las variedades
que ya estdn en el mercado y las nuevas
que vienen.

Destacé que Monsanto cuenta con el
proyecto de probar la agricultura digital
en Paraguay, mediante un software. Los
clientes embajadores serdn los prime-
ros en probar esta tecnologia, que tiene
como objetivo ayudar en la toma de las
mejores decisiones en el campo. CA

Benjamin Amarilla, supervisor

comercial del negocio de soja
para Monsanto Paraguay.
—
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Hay momentos que quisiera consenvar para toda la vida. Este es uno. Ojala siempre pueda unir
mi pasién por el campo con la grandeza de un equipo que me hace el trabajo mas facil,

Orgullo de ser CLAAS
#MiMaguinaYYo

Casa Central Santa Rita: Buta 6, km 202 / Cel, 0881-595070

Suc, katuete: Ruta 10, km 171 (Cruce Caroling) / Cel. 0284-844487
Sue, Campo 9: Ruta 7, km 206/ Cal: DE82-563387

Suc, Misicnas: Ruta 1 km 201 Cel: 0881-970850

WAL IS oML Y

Info@cmsa.com.py

smartdanming.com.ar

Cﬂmpﬂéﬁ claas.com
dEj mﬂﬂﬂn{] f B ¥ | Compantituongulio en nuestras redes

CiIARS




v TS

Cotripar realizo su
noveno Dia de Negocios

G)‘ [0)(&0)

".j'l. -
y |
- -. b b :
: v-...-,r__,_ +q."1'.'l HE"'"“'- r L= et
- By o iﬂ'l-.'-\.: :1ru Lr-_.'-:,ll'_.*. % o

&ﬁ 5 ARy

54 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e JUNIO 2018 WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



a Novena Edicién del Dia de

Negocios Cotripar estuvo car-

gada de novedades y promo-

ciones para los participantes,
quienes una vez se dieron cita para ob-
servar tecnologfas, dotarse de repuestos,
acopiar informaciones y disfrutar mo-
mentos amenos en el marco de una rela-
cién amistosa que caracteriza a Cotripar
con sus clientes.

En esta edicidn, la empresa organiza-
dora tuvo como aliada también a Matri-
soja, quien demostrd y comentd sobre los
diversos insumos que ofrece para el agro.

Uno de los lanzamientos destacados
durante la jornada fue el pulverizador
STRONGER 4000 HD de Kuhn. Los
demds representados de Cotripar tam-
bién aportaron nuevas tecnologias para
la agricultura y la ganaderfa.

Bruno Vefago, director comercial de
Cotripar, destacé satisfaccion por la res-
puesta de los clientes, quienes renovaron

su voto de confianza hacia la empresa
respondiendo a su convocatoria. Hizo
un reconocimiento especial hacia los
productores del Norte, como los de Rio

Verde y Nueva Durango por acompanar-

Bruno Vefago, director
comercial de Cotripar.

los siempre y por confiar en las marcas
que representan. Vefago también valoré
el acompanamiento de sus parceros, tan-
to de la linea agricola como de la linea
ganadera y de Matrisoja.

Mencion6é que disponen de lineas
completas de maquinarias e implemen-
tos para el productor. “Estamos muy sa-
tisfechos con las marcas que representamos.
Creemos en la calidad y la garantia de los
mismos y nosotros estamos acomparnando
trayendo un stock de repuestos que le de
tranquilidad al cliente y personal capaci-
tado para la asistencia’.

Comentd que durante la jornada de
negocios, el personal de Cotripar expli-
c6 todos los detalles de las maquinarias
expuestas, y si bien siempre tienen el
acompafiamiento de las fébricas, este
afno destacaron la capacitacién de su
gente a la hora de transmitir ese conoci-
miento y esa facilidad de ayudar al pro-
ductor a conocer la miquina. li»
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Los productores observan

Ere

En otro momento comenté que Co-
tripar sigue firme, apostando a las marcas
aliadas, invirtiendo en infraestructura
siguiendo los estdndares que son reque-
ridos por las fibricas. Especificamente el
local de Nueva Esperanza estd pasando
por un proceso de adecuacién para res-
ponder las exigencias de la marca Kuhn.

Resalté entre las cualidades del
pulverizador Kuhn de lanzamiento,
el STRONGER 4000 HD, su disefio
agresivo y moderno, ademds del confort
de su nueva cabina que proporciona un
interior refinado y silencioso, entre de
otros detalles.

Evolucion satisfactoria. Vefago
expres6 satisfaccién por la evolucién de
esta jornada con el correr de los afios, ya
que desde que arrancaron con este even-
to, fueron creciendo con sus clientes y
adquirieron maquinarias de punta que
los posiciona como una de las empresas
lideres en provisién de maquinarias e
implementos. “Eso nos llena de orgullo y
compromiso”, dijo.

Comenté que Cotripar ofrece precios
diferenciados con las maquinarias y des-
cuentos especiales en ventas de repuestos.

Aporte para APAMAP. Como to-
dos los anos, Cotripar realizd un signifi-
cativo aporte a la fundacién a APAMAP
de lo recaudado en la jornada de nego-
cios. Esta empresa viene apoyando des-

e e :
(e Sl
el pulverizador de lanzamiento STRONGER 4000 HD.

de hace 6 afos a esta organizacién, en el
marco de su Responsabilidad Social Em-
presarial. La Fundacién APAMAP estd
enmarcada en la defensa y promocién de
los derechos humanos, con énfasis en la
inclusién, que busca generar acciones de
prevencion, habilitacién, rehabilitacién y
educacién con la participacién de las per-
sonas con discapacidad fisica y/o mental.

STRONGER 4000 HD
lanzamiento mundial

osé¢ Carlos Bassetti, gerente mar-

keting de producto Kuhn, brindé
detalles sobre el lanzamiento mundial
de Kuhn presentado también como no-
vedad en el Dia de Negocios. Es el pul-
verizador STRONGER 4000 HD. Esta
linea HD ofrece 6 modelos, dos diferen-
tes modelos de tanque de 3.200 y 4.000
litros, ademds de 3 modelos de barras 30,
36 y 40 metros.

Destacé como la diferencia el tan-
que de pulverizacién hecho en Inox, que
le garantiza resistencia y facilidad en la
limpieza. Las barras de 30 son de car-
bono y la 36 y 40 metros de aluminio,
un aluminio estructural, que se viene
testeando en Brasil y desempefiando un
excelente trabajo.

Comenté que la transmisién en esta
mdquina es totalmente electrénica e in-
teligente. Todo el conjunto de motor,
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disefio, bombas y motores hidrdulicos
estdn trabajando en armonfa conecta-
dos unos a otros. Esto hace que en al-
guna situacién de rampa, en que nece-
site de potencia, torque y velocidad el
sistema controla el motor. Dispone de
la rotacién ideal del motor, posiciona-
miento correcto de la bomba de trasmi-
sién y motor hidrdulico. Esto permite
que la mdquina trabaje siempre con su
rotacién en el régimen ideal pensando
precisamente en la produccién y el con-
sumo del combustible.

Explicé que con la trasmisién elec-
trénica, también en el mismo caso de la
rampa y se presentan problemas con la
rueda, ella traba la rueda y sigue traba-
jando con las otras. Es totalmente elec-
trénico el sistema de patinaje.

La cabina viene con un proyecto
Kuhn de perfecto acabado, presentan-
do el mayor confort y proteccion para el
operador. La mdquina posee autonomia
de combustible y puede trabajar en alta
y baja densidad.

Enfatizé que este pulverizador es
un lanzamiento mundial de Kuhn, es
una mdquina que fue verificada mucho
tiempo en Brasil y en el Norte de Euro-
pa, ademds de algunas pruebas en otros
paises de América del Sur. “Nuestra
principal preocupacion es la rentabilidad
del productor, es por eso las barras de 36
y 40 metros, pensando en la reduccion del
almacenaje, reduccion de costos y rendi-
miento operacional a la hora de aplicar un
defensivo agricola”, dijo. li»

José Carlos Bassetti, gerente
marketing de producto Kuhn.
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“El disenio de la misma desarrollada
por Kubn Brasil y con la ingenieria fran-
cesa hicieron de la mdquina bonita y fun-
cional”, manifestd.

Bassetti historié que Kuhn es una
empresa con 190 afios de trayectoria.
En el 2005 asumi6 el control de la divi-
sién agricola de METASA S/A, en Bra-
sil, empresa especializada en el disefio
y los materiales de siembra directa de
precisién para cultivos como la soja, el
algodén y el maiz. En el afio 2014 el
Grupo Kuhn adquiri6 la empresa Mon-
tana Industria de Mdquinas (Brasil),
que se encuentra entre los principales
constructores de pulverizadores auto-
propulsados.

“Estamos trabajando de cerca con
Cotripar dando todo el soporte que ellos
necesiten para garantizar los productos.
Ellos invierten fuerte en repuestos eso es
fundamental para dar tranquilidad al

Jean Sébastian Salaud, encargado

de productos brasilefios de Kuhn
P para Ameérica Latina.

agricultor de que a la hora que necesite, el
distribuidor va a poder disponer, ellos es-
tdn entrenados y cuentan con los repuestos,
eso les garantiza el éxito de esta linea en
Paraguay”, dijjo.

Dijo que estdn muy confiados en las
ventas de esta linea en Paraguay, saben
que los productores de este pafs gustan
contar con la tecnologfa de punta, que
buscan producir més en menor drea y la
Kuhn trae a los productores paraguayos
un producto que les dard aumento de
productividad en su 4rea.

“Paraguay para nosotros es un merca-
do creciente con dptimas oportunidades y
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Dinamica de pulverizadoras. ’

vemos en Cotripar un representante que
cree en el producto y estd comprometido
con la marca, por lo tanto tenemos los ele-
Mmentos para que nuestra presencida como
Kubn en Paraguay sea un éxito”, dijo

Mas opciones de Kuhn. Jean
Sébastian Salaud, encargado de pro-
ductos brasilefios de Kuhn para Amé-
rica Latina, destacé otras lineas de
maquinarias de Kuhn. Resalté que el
éxito de un cultivo depende, entre otros
factores, de una plantacién uniforme,
con profundidad y nivel de compacta-
cién de las semillas constante. Para ello
Kuhn perfecciond el sistema universal
de distribucién de semillas por discos
alveolados para ponerlo a disposicién
de sus plantadoras, convirtiéndola en
un sistema simple, confiable y dispo-
nible en todas las series. Durante la
jornada fue presentada la PG1500/PG
Primer 13 Precisa.

Mencioné que todos estos modelos
de sembradoras cuentan con las tecnolo-
gfas Kuhn reconocidas a nivel mundial,
responsables de la alta uniformidad en la
plantacién, bajo mantenimiento y larga
vida atil. “Dependiendo de las series, las
plantadoras Kubn pueden presentar fluc-
tuacion de las lineas de plantacién por
sistema pivotado o en paralelogramo, alta
autonomia de semilla y abono o adap- 1>
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tadas para la siembra sin fertilizacion con-
Jjugada”, dijo

En la linea de pulverizacién de esta
marca fueron demostrados en dindmica
el Boxer 2000, Ranger 3000 y el lanza-
miento STRONGER 4000 HD.

Maquinas de
diversas marcas

D urante el dia de Negocios fueron
presentadas las diversas mdquinas.
Thomaz Nicoden, del 4rea ventas Cotri-
par explicé sobre las maquinarias e im-
plementos de la marca GTS. De la linea
para maiz presenté a la GTS IS 1245
PRODUTTIVA serie Prime S, una pla-
taforma de 12 lineas, chasis 5550, peso
2680 espaciamiento 45 cm. Destacé que
las plataformas Prime retinen lo mejor
en tecnologia y desempefo para que la
cosecha sea mds productiva y con mejo-
res resultados a través de la innovacién.
Ofrece disefio y materiales diferencia-
dos, pensados para las necesidades espe-
cificas del cliente. Las plataformas GTS
pueden cosechar de manera eficaz el
mafz caido y garantiza la mejor recogida
de las espigas a través de la regulacién
del angulo de ataque.

Otra propuesta de la marca fue la
Plataforma GTS Flexer P. Son platafor-
mas de corte con tecnologia y produc-
tividad en la medida justa. La Flexer S
garantiza rendimiento y su concepto

P Implementos de GTS.

de cosecha a través de la ligereza y fle-
xibilidad de la Serie S la posiciona en la
plataforma ideal para quienes buscan
resultados mejorados, a través de una

plataforma simple y funcional.
También destacé la Flexer Prime,
la draper ideal para la cosechadora y la
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economia del productor, ya que reduce

la pérdida de granos y afiade mucho mds
productividad a su cultivo.

Presentd ademds a los clientes la
embolsadora GTS, la Planner 510
Construction y el Subsolador Terru-
suno, uno de los equipos mds vendidos
en el Chaco paraguayo.

Destacé que la linea GTS estd muy
bien posicionada en el portafolio de
productos de Cotripar, son productos
garantizados. “Contamos con buenos
precios y un servicio con soporte técnico y
repuestos”, dijo.

Otras propuestas. Durante la
jornada también fue presentada la plan-
tadora pantografica 3090 PD de JU-
MIL y de la marca Civemasa estuvie-
ron: TC P/Curva de Nivel RTCOC2
3100, RASTRA 62 CCR, distribuidor
de cal y abono. También contamos con
la LTM 3000, la LTCL, Khor que son
carretas agricolas de 12.000 a 50.000
litros con tubo de 500 y los tractores

Yto X 1254. CA
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Ocean Quality capacito sobre
enfermedades de cultivos horticolas

a firma Ocean Quality, dedi-

cada a la comercializacién de

semillas e insumos para la hor-
ticultura, realizd capacitacio-
nes a productores de los departamentos
de Iraptia y Caaguazi, sobre las enfer-
medades que atacan cultivos de tomate
y pimiento de la mano de Sakata Seeds.

La charla realizada en Itapta fue en
el salén auditorio de Agrodindmica. de
Obligado el pasado 08 de mayo. El even-
to convocé a gran cantidad de produc-
tores, ademds de técnicos y revendedores
quienes aprovecharon la jornada para
nutrirse de informaciones importantes
sobre los manejos necesarios para con-
trarrestar las enfermedades que aquejan
a estos cultivos.

Eraldo de Aratjo, director de
Ocean Quality, expresé que la charla
se realizd sobre la base de los proble-
mas que los productores tienen en sus
fincas, los cuales han afectado negati-
vamente a los cultivos. El objetivo fue
capacitar y orientar sobre los manejos y
el control de las enfermedades, entre las

que se destacaron: la virosis, el Gemini-
virus diseminado por la Mosca Blanca
y Vira Cabeza diseminado por el Trips.
Asimismo hablaron de la bacteria Rals-
tonia y por dltimo Nematodos. “La
idea fue exponer sobre las enfermedades
y responder sobre las dudas para que los
productores puedan controlar y manejar
mejor sus cultivos y asi conseguir una co-
secha exitosa”, dijo.

La charla fue desarrollada por la
Dra. en Fitopatologfa, la Ing. Agr.
Katia Brunelli de la firma Sakata
Seeds empresa cuyos
materiales genéticos son comerciali-
zados por Ocean Quality en el pais.
La experta orientd sobre la prevencién

Sudamérica,

y control de las enfermedades que se
encuentran presentes en los cultivos
de tomate y pimiento. Enfatizé sobre
las mencionadas enfermedades pues
son las que mds aquejan a los cultivos
en el pafs.

Explicé que Vira Cabeza es un virus
el cual puede causar la destruccién total
de la produccién, ya que la enfermedad
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destruye las plantas y los frutos. El mis-
mo es diseminado por el Trips.

Brunelli comentd que el afio pasado
esta enfermedad causé grandes danos en
los cultivos, ya que las plantas que no
presentan resistencia a la misma no so-
portaron el ataque.

En cuanto a la Ralstonia, una bac-
teria que infecta los vasos de la planta
y la marchita, suele presentarse cuando
las plantas inicia la fase de produccién,
e impide la cosecha de los frutos. Para
enfrentar esta enfermedad es impor-
tante realizar un control importante de
aguay nitrégeno. Explicé que la prime-
ra medida que el productor debe tener
en cuenta es la utilizacién de variedades
resistentes al Geminivirus y el Viraca-
beza y realizar controles permanentes
de insectos, especialmente de los Trips
y Mosca blanca. “Las enfermedades en
estos cultivos son como las que aquejan
a los seres humanos, por ello no se debe
bajar la guardia, fortaleciendo y moni-
toreando los cultivos, ya que una vez que
ataca a las platas, se torna dificil contro-
larlas. Un buen manejo en el cultivo es
muy importante para la reduccién de los
problemas”, resalté.

Brunelli en compafnfa de todo el
equipo técnico de Ocean Quality apro-
vecharon la estad{a y realizaron visitas en
fincas de productores en las ciudades de

Obligado y Caaguaza. CA

Numerosos participantes
en la charla.
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Salén Auditorio Agrodinamica
Cooperativa Colonias Unidas

Hohenau, Itapua

Programaci

25 de julio - Dia 1 Maestro de Ceremonia - Bruno Masi

on

07:30 a.m. | Acreditaciones

08:30 a.m. | Palabras de Bienvenida Ing. Agr. Luis Enrique Cubilla Presidente de FEPASIDIAS
09:00 a.m. | Experiencia de productor en siembra directa en Brasil Sr. Jonadan Ma ng:;?:nte Federacion Brasilera de Siembra
10:00 a.m. | Experiencia Comunidad Indigena como Pioneros en Siembra Directa Sr. Jose Anegui Productor Indigena Pionero en Siembra Direc-

ta, Comunidad Axe, Puerto Barra / Paraguay

10:30 a.m. | Coffee Break

Experiencia de pionero en Siembra Directa integracion de Agricultura - Productor Colonia Friesland, Departamento de
] Sr. Theodor Pankratz
Ganaderia San Pedro, Paraguay

11:45a.m. | Panel debate, Productores Siembra Directa
12:00 p.m. | Almuerzo ofrecido por la Organizacion

10:45 a.m.

01:00 p.m. | Fitopatologia en el Sistema de Siembra Directa Ing. Agr. PhD. Horacio Lépez-Nicéra Docente Investigador PhD., Paraguay

01:45 pm. Importancia de la Investigacion y generacion de tecnologias de semillas de Dr Rafael Fuentes Instltu.to Agronpmlco de Parana (IAPAR),
abonos verdes Londrina, Brasil

02:30 a.m. | Control de malezas con cobertura y rotacién de cultivos Ing. Agr. Ingo Kliewer gg?:;lzt:; ¢ Investigador, Colonia Yguazu,

03:15p.m. | Coffee Break

Investigador Senior IAPAR - Consutor Interna-

03:30 p.m. | Plantas de Cobertura con incorporacion de abonos verdes Ing. Agr. Dr. Ademir Calegari . .
cional, Brasil

05:00 p.m. | Panel debate

26 de julio - Dia 2 Maestro de Ceremonia - Bruno Masi

Especialista en agro climatologia /Profesor
Facultad de Agronomia UBA, Argentina
Consultor e Investigador en Ciencias del
Suelo, Paraguay

Especialista en fertilidad de suelo y nutricion
de plantas

08:00 a.m. | Perspectivas agroclimativa para el area agricola y ganadera del Paraguay. | Ing. Agr. Eduardo Sierra

Importancia del diagnostico quimico, fisico y biologico de suelos bajo
siembra directa

Manejo de la Fertilidad de Suelo bajo Siembra Directa: Fertilizacion y
Nutricion

10:15a.m. | Coffe break

Resultados de las recomendaciones de fertilizacion bajo siembra directa
en Paraguay

09:00 a.m. Ing. Agr. MSc. Martin Maria Cubilla

09:30 a.m. Ing. Agr. Hugo Gonzalez

Director programa de manejo de suelos MAG,
Paraguay

Profesor Titular de Fisica & Hidrologia de la
Universidad Federal de Santa Maria, Brasil

10:30 a.m. Ing. Agr. MSc. Ken Moriya

11:00 a.m. | Fisica de suelos va al campo: desafios y oportunidades Ing. Agr. PhD. José Miguel Reichert

12:30 p.m. | Almuerzo ofrecido por la Organizacion
Manejando la materia organica del suelo apuntando sistema de produccién | Ing. Agr. PhD. Jodo Carlos de Mordes | Profesor Titular Universidad Estadual de

01:30 p.m.

sostenibles bajo siembra directa Sa Ponta Grossa, Brasil
03:00 p.m. | Coffee Break
03:15p.m. | Los nuevos desafios para la Siembra Directa y el Agro Ing. Agr. Dr. Dirceu Gassen Consultor Internacional, Passo Fundo, Brasil

04:45p.m. | Panel debate

05:00 p.m. | Cierre - Entrega de Certificados
27 de julio - Dia 3 - Dia de Campo - Agr. Magin Meza, Coordinador Dia de Campo, INBIO - FEPASIDIAS

09:00 am Sistemas de produccion sustentados en la inclusién de abonos verdes

™ — Costos Informes
Abonos verdes: fertilidad y nutricién Hasta el 15 de julio www.fepasidias.org.py/actividades
Abonos verdes: supresion de malezas, plagas y enfermedades G. 750.000 / G. 500.000 (estudiantes) +595 982 463 939 [ /fepasidias

- » A partir de 16 de julio
Abonos verdes: ausencia de compactacion G p850 000/G 6010 000 (estudiantes) Media Partner SZN Productiva:,
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Presentacion del evento en Capeco.

kepasidias lanza el 11 Encuentro
Nacional de Siembra Directa

Se realizo el lanzamiento oficial del IT Encuentro Nacional de Siembra Direc-
ta. Es organizado por la Federacion Paraguaya de Siembra Directa para una
Agricultura Sustentable (Fepasidias), con el apoyo de Capeco. Se desarrollara
durante los dias 25, 26 y 27 de julio, en el salon auditorio de la Agrodinamica de
la Cooperativa Colonias Unidas Ltda., en Hohenau, departamento de Itapua. El
acto de presentacion del evento se llevo a cabo en el local de Capeco, el 25 de junio.

on el lema “Para alimentar  técnicos, estudiantes, vendedores de El primer dfa, abre la serie de charlas
al mundo, primero debemos  insumos, y al piblico vinculado a ac- el presidente de la Federacién Brasilera
alimentar el suelo” preparan  tividades agricolas. Durante la pre-  de Siembra Directa, Jonadan MA, con el

uno de los més 'mp ortan-  sentacién anunciaron que el programa  tema “Experiencias del productor en siem
tes eventos de capacitacidn del secto ncluye 15 conferencias, que serdn desa-  bra directa en Brasil”. Luego contintia
agropecuario. El mismo estd dirigi d rrolladas por especialistas de Paraguay, el doctor Florindo Dalberto, presidente
a productores, ingenieros agrénomos,  Brasil y Argentina. del Instituto Agronémico de Parand (Ta-
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par-Londrina) con “Importancia de la investigacion y generacion
de tecnologias de semillas de abonos verdes”.

Prosiguen con el tema “Experiencia de un pionero en siem-
bra directa en la Integracion Agricultura y Ganaderia”, a cargo
de Theodor Pankratz, productor de la Colonia Friesland, del
departamento de San Pedro. El ingeniero agrénomo Horacio
Lépez Nicora, desarrollard el tema Fitopatologia en “Sistemas
de Siembra Directa”. Después del almuerzo, la doctora Andre-
sa Machado, investigadora de lapar-Brasil, propone el tema
“Plantas resistentes a Nematodos y la importancia de los abonos
verdes”. El ingeniero agrénomo Ingo Kliewer, consultor e in-
vestigador de la Colonia Yguazi, presenta el tema Control de
malezas con cobertura y rotacién de cultivos. Cierra la serie de
charlas el investigador senior de lapar y consultor internacio-
nal de Brasil, doctor Ademir Calegari, con tema “Plantas de
cobertura con incorporacion de abonos verdes”.

Durante el segundo dia, la capacitacién inicia con la charla
del ingeniero agrénomo Eduardo Sierra, especialista en agro-
climatologfa y docente de la UBA, Argentina, quien propone
el tema de “Perspectivas Agroclimdticas para el drea agricola y
ganadera del Paraguay’. José Anegui, productor indigena pio-
nero en siembra directa de la comunidad Aché, realizard una
exposicién sobre las “Experiencias de la Comunidad Indigena
como Pioneros en Siembra Directa”. Por otra parte el director
del programa de manejo de suelos del MAG, ingeniero agré-
nomo Ken Moriya, presentard “Resultados y recomendaciones
de fertilizacion bajo siembra directa en Paraguay”. El consul-
tor e investigador en Ciencias del Suelo de Paraguay, ingenie-
ro agrénomo Martin Cubilla ofrecerd una conferencia sobre
“Diagndsticos fisicos, quimicos y bioldgicos de los suelos bajo siem-
bra directa”.

El docente de la Universidad Federal de Danta Marfa, Bra-
sil, ingeniero agrénomo José Miguel Reichert, desarrollard el
tema fisica de suelos va la campo: “Desafios y oportunidades”.
La siguiente chatla es “Manejando la materia orgdnica del sue-
lo apuntando al sistema de produccion sostenible bajo siembra
directa”, que corre por cuenta del ingeniero agrénomo Jodo
Carlos de Moraes S4, docente de la Universidad Estadual de
Ponta Grossa, Brasil. Cierra la serie conferencias del segundo
dia el consultor internacional de Passo Findo, Brasil, ingeniero
agrénomo Dirceu Gassen, con el tema “Los nuevos desafios para
siembra directa y el agro”.

El tercer dia de capacitacién, se realizara un dia de campo
para abordar el tema “Sistemas de produccion sustentables en la
inclusion de abonos verdes. Los abonos verdes: fertilidad y nutri-
cidon. Los abonos verdes: supresion de malezas, pagas y enfermeda-
des. Abonos verdes: ausencia de compactacion’.

El evento incluye un debate al cierre de cada jornada, con
un espacio para aclarar las dudas y compartir experiencias con
los participantes.

Costos. El costo de inscripcién para el II Encuentro Na-
cional de Siembra Directa es de 750.000 guaranies, hasta el
15 de julio (500.00 para estudiantes). A partir del 16 de julio,
el costo serd de 850.000 guaranies (600.000 guaranies para
estudiantes). CA

PLACAS PARA EL AGRO
EN CARTONPLAST

PROPUESTAS Y DISENOS A MEDIDA

PLACAS EN CARTONPLAST

Con impresién ,..l

directa UV full color
y corte digital.

RAPIDEZ

Nuestra Tecnologia
de impresion y corte
nos permite realizar
muestras

y su posterior
produccién en
tiempos
reducidos.

DEPARTAMENTO DE DISENO

Contamos con profesionales en disefio industrial,
capacitados para analizar y desarrollar
propuestas acordes a la necesidad del cliente.

Seguinos en @

Telf: 021 760 692
Cel: 0971 129 867
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Entregando soluciones para el mejor
estabelecimiento de su cultivo de soja.

“Tratamiento de semillas Daymsa”

RAIZA

Beneficios:

- Producto enraizante de origen natural.

- Proporciona mejor sistema radicular, aumentando la
absorcion de agua y nutrientes.

- Ameniza posibles efectos negativos del stress, principalmente
por periodos climaticos adversos.

->Mejora el desarrollo vegetativo y reproductivo del cultivo.

- Permite mescla con otros productos, siendo compatible
principalmente con los inoculantes.

NATURAMIN CoM

Beneficios:

- Proporciona el aumento de nitrégeno via fijacién bioldgica.
- Prolonga la vida Gtil de los nddulos en la raices.

- Estimula el mecanismo de autodefensa y activa los genes de
resistencia de las plantas.

- Aumenta la eficiencia hidrica de las plantas.

- Permite mescla con otros productos, siendo compatible
principalmente con los inoculantes.

F\susmdica Daymsa
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el 31 de mayo al 2 de junio se
realizé la muestra que apun-
ta a ser referencia en agrotec-

nologia y agronegocios y, por
lo que se vio, tiene un gran potencial,
pues con inversiones millonarias para
levantar una infraestructura atractiva y
operativa, en cuanto a dreas de exposi-
tores bajo techo, pecuaria con presencia
de exhibicién de animales y corrales
para realizar otras actividades, asi como
sectores para las orientaciones. En el
campo, se habilitaron nuevas dreas para
albergar a mds del centenar de empresas
y se instalé un confinamiento a peque-
fia escala, asf con los servicios sanitarios
y estacionamiento.

El presidente de Pioneros del Chaco
S.A. y de la muestra, Harold Klassen,
resaltd que tras las experiencias con los
dias de campos, se logrd concretar la pri-
mera edicién de la Expo Pioneros. “In-
vitamos al productor porque apuntamos
como objetivos principales los de transmitir
la tecnologia en todo sentido. Mediante los
stands, expositores, las charlas, las maqui-
narias. Cada manana en las orientaciones
tocamos temas importantes para el agricul-
tor y el ganadero y con todo esto, quisimos
trasmitir tecnologia nueva a todos los pro-
ductores interesados en renovar prdcticas y
que contribuya con mejores resultados al

final”, dijo.

Con respecto a las inversiones en in-
fraestructuras, contabilizando desde el
afo pasado, ya se llevan plantados 1 mi-
llén 500 mil délares. “Es una inversion

IONEROS
EL CHACOS
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2 |
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1 |
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Harold Klassen, presidente
de Pioneros del Chaco S.A.

a largo plazo porque la Expo Pioneros
no se disend para una sola edicion, sino
va para ser una muestra importante en
Paraguay. El predio estd preparado para
esta y otras actividades. Tuvimos dias de
campo que las empresas solicitaron y estd a
disposicion de quienes desean realizar de-
mostraciones o lanzamientos. Ahora tene-
mos previsto una fibrica, un proyecto que
apunta a dar valor agregado a los produc-
tos primarios del Chaco. De esta forma,
queremos ofrecer articulos terminados.
Esto también va para las empresas que
deseen posicionarse localmente. Vamos a
habilitar lotes para construir representa-
ciones, depdsitos, distribuidores y desde
aqui cubrir todo el Chaco”, puntualizd
con respecto a futuras iniciativas.

De lo que fue la Expo Pioneros en si,
resaltd que si se compara con la tltima
jornada de campo, con una participa-
cién de 50 expositores, para esta oca- >
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NOTA DE TAPA

sién se superé mds del doble. “Tuvimos
mds de 110 expositores y queremos seguir
creciendo. Queremos ser la gran Expo del
Gran Chaco paraguayo y del Gran Cha-
co sudamericano”, coment6 al indicar
el potencial que ofrece la regién, como
respuesta a algunas criticas sobre el mal
uso de los recursos naturales. “Hay gente
que habla sin conocer al Chaco. Pueden
venir a ver, porque presentamos un Chaco
donde producimos sustentablemente. Por
qué vamos a destruir nuestro propio Cha-
co, donde vivimos. Qué vamos a dejar a
los hijos si no van a poder producir. No es
nuestra intencion, sino producir sustenta-
blemente”, reafirmo.

Con respecto a la expectativa de
gente, esta serd la primera vez en que se
podria tener una base, al registrar con
los boletos vendidos. Hasta las jornadas
de afos atrds, no se cobraba entrada. La
tarifa fue de 15.000 guaranies y la pro-
yeccién apunt6 a un volumen de visitas
de 4.000 a 5.000 personas. Las charlas
fueron una buena medicién con mds
de 500 personas en el arranque. Agregd
que si bien el Chaco tiene como princi-
pal produccién econémica la pecuaria,
tanto la de corte como la de leche, se estd
notando un incremento considerable en
lo agricola. “Sabemos que la ganaderia
es el rubro mds fuerte, pero la agricultu-
ra trae novedades. Hay un cambio en la
agricultura del Chaco, algunos agricultores
que probaron y cambiaron tecnologia de
trabajo, maquinarias, usan nuevas tecno-
logias y vimos que la soja y el maiz tiene

Organizadores en

Py la plaza Pioneros.

70

buen rendimiento. Cambiaron de suelos
arenosos a arcillosos. Aquellos quienes de-

ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO e JUNIO 2018

clan anos atrds que la soja que no crece,
cosecharon bien este afio y la ganaderia estd
cambiando también no podemos comprar
mds terreno. Por ello se tiene que intensi-
ficar. Asi encaja bien, una agricultura con
maizy soja que contribuya a la intensifica-
cion de ganaderia. De ahi también lo del
valor agregado, pues queremos procurar no
vender grano en estado bruto, sino trans-
Jformarlo en carne o leche”, subrayé.

El futuro de la muestra lo ve alenta-
dor. Por el retorno que se tuvo tanto de
visitantes, como expositores. También
desean intensificar mds la parte gana-
dera. Como tema pendiente quedé la
demostracién de las aplicaciones aéreas,
mds que nada por las condiciones del
clima. Reconocié que todavia es poco
difundida en la regién, pero indicé que
con el crecimiento de la agricultu- I

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY
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NOTA DE TAPA

ra, las chacras ampliardn su extensién y

requerirdn del servicio. “Mientras tanto,
para las futuras ediciones, vamos a evaluar
y vamos a ver otros temas pendientes. Por
lo menos, la parte de agricultura se va a
reforzar mds. En ganaderia, si o si, porque
queremos darle mds espacio. Por el mo-
mento empezamos recién en este sector, con
unos 40 animales para exposicion, unos 18
lotes para el concurso de Novillos y Toritos
Jovenes, mis los animales para remate. Fi-
cilmente llegaron unos 230 ejemplares. La
proxima edicidn queremos ya implementar
el juzgamiento, para eso vamos a invitar
a los criadores, a las asociaciones, porque
es muy importante mostrar la genética que
existe en el Chaco”, acoté.

Finalmente agradeci6 a todo el equipo
de trabajo. Indicé que en la organizacién
existen grupos de trabajo que facilita la
distribucién de responsabilidades. Ade-
mds de Klassen, Norbert Dueck, actual
gerente del Servicio Agropecuario (Sap)
de Loma Plata, colabora como vicepre-
sidente; y Ricky Penner es el gerente ge-
neral. “Tenemos grupos de personas que
se dedican a las dreas, pero el staff es muy
grande. Detrds de las caras visibles estdn por
lo menos unas 50 personas mds”, concluyo.

Metas superadas. Para el gerente
general de la Expo Pioneros 2018, Ricky
Penner, la muestra superé las expectati-
vas. “Fue sorpresa grata recibir tantos vi-
sitantes. No solo por la cantidad sino por
la devolucion que tuvimos tanto de piiblico
como de expositores. Todos quedaron sor-
prendidos positivamente, por la enverga-
dura del evento y por la calidad de la or-
ganizacion y los negocios cerrados. Nuestra

satisfaccion no estd en nuestro trabajo sino

Ricky Penner, gerente general
de la Expo Pioneros 2018.
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en estos comentarios positivos recibidos, so-
bre rodo de los expositores”, reconoci6. En
materia de expositores indicé que final-
mente concurrieron 115 participantes.

“Las empresas pusieron mucho de si en
el evento sin saber bien cémo iba a resul-
tar por ser algo nuevo. Nadie sabia cémo,
cudn grande o qué cantidad de personas y
tipo de organizacion seria. Pero la campa-
#a de comunicacion del equipo convencié
y fue un éxito. Incluso, hubo lamentacio-
nes por ausencias o stand chicos. Eso nos
dio la pauta que el ano que viene se anota-
rdn mds empresas y vendrdn mejor prepa-
radas”, manifesté.

Anticip6 que no se dudé en realizar
la siguiente edicién que, incluso ya se
fij6 fecha para el afio que viene. Ade-
mids, se aumentd a un dia mds, pasando
a contar cuatro jornadas, al establecerse
del 29 de mayo al 1 de junio. “Espe-
ramos mds empresas del sector agricola,
pero vamos a hacer un gran esfuerzo para
contar con un plantel grande de anima-
les, queremos llegar a 500 animales a
bozal, vamos a hacer un trabajo con las
asociaciones, con los ganaderos, invitar-
los a todos para que estén en la edicidn
2019, con juzgamiento de razas que no
tuvimos”, agregd a lo ya comentado por
Klassen.

Con respecto al clima, indicé que
si bien llovizna y frio es una combi-
nacién que puede restar brillo a todo
evento al aire libre, dijo que a pesar de
este tiempo, las empresas estuvieron
con mucho 4nimo y hubo visitantes.
“No vamos por cantidad sino calidad de
visitante. Es lo que sienten las empresas.
Tanto visitantes como expositores dieron
ese retorno que al entrar a la muestra
ya sintieron el ambiente comercial. No
es de fiesta, de entretenimiento, de ac-
tividades populares, sino comercial”,
enfatiz. Frente a los desafios ya se
adelant6 que se habrd que ampliar el
predio habilitando mds 4reas para los
participantes. Aunque todavia es muy
prematuro, Penner consideré que fé-
cilmente se podria pensar en 150 ex-
positores para la edicién 2019.

En materia de negocios, al cierre de
la edicién se segufan con las estimacio-
nes, pero se adelanté que en los remates
de animales se pasaron los 260 millones
de guaranies. En este sentido, cabe 1>
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indicar que la compraventa se realizé
de manera novedosa al introducir la
modalidad de “subasta silenciosa”, en
donde el interesado da su oferta con la
introduccién del monto a un programa
informdtico para luego dar a conocer
la mejor propuesta. Se comercializaron
17 de los casi cuarenta lotes puestos a
consideracién de los productores. Par-
ticiparon trece cabanas: Estancia Tapiti
S.A., Ganadera Boquerén S.A., Cabana
Pozo Blanco, Cabafia Los Morochos,
Hildor Klassen, Cabafa La Pastura,
Rancho Reposo S.A., Burky A. Schroe-
der, Estancia Postdam, Tamyca Laguna
Capitdn, Pahsa, Biovis S.R.L. y Agrope-
cuaria San Antonio S.A. La media fue
de 15,5 millones de guaranies y el techo
estuvo en 31,5 millones de guaranies.
Fueron ofrecidos ejemplares bovinos,
ovinos y equinos.

Ademds se realizé el Concurso No-
villo Gordo y Torito, tanto en los corra-
les como en el frigorifico FrigoChorti
para la faena. Resultaron premiados
lotes de Chortitzer y Alto Chaco. El ju-
rado de la ocasién fue José Volpe y des-
tacé la calidad de los ejemplares entre
los que se pudo observar genética Bra-
hman, Hereford y sus cruzas, ademds
de Nelore, Santa Gertrudis y Gelbvieh,
con sus cruzas. Hubo incluso un lote de
Holando machos, en donde el jurado
explicé sobre la posibilidad de realizar
engorde para la venta de carne. Mien-
tras, el segmento pecuario igualmente
ofrecié un sector de confinamiento en
vivo. Ahi, el profesional José Rena-
to Saalfeld, brindé las orientaciones a
los interesados. Incluso realizé charlas
también bajo techo en horarios estable-
cidos por la organizacién.

El acto de inauguracion incluyeron
discursos de los impulsores de la

N

Tecnologia de fierros
examinada en el campo

L a posibilidad de ver las mdquinas
en pleno funcionamiento duran-
te la muestra chaquefia generdé un plus
atractivo, pues mucha gente pudo ver en
accién los fierros, resalté Luis Bonetto,
coordinador general de la Expo Pione-
ros 2018. Reconocié que hubo algunos
inconvenientes a superar, como el clima,
como el cambio de fechas (que impidié
realizar algunas demostraciones) o la no
llegada de algunas maquinarias produc-
to de los problemas en Brasil por el paro
del transporte que imposibilité la llegada
a tiempo de esas unidades. No obstante,
para la organizacién la dindmica fue un
éxito. A pesar de los inconvenientes, creo
que lo mds importante en rescatar pasa
porque no solo que vimos en accion las md-
quinas, sino que hubo alta tecnologia. Se
pudo ver una tecnologia que llego al piibli-

P muestra y el simbdlico corte de cinta.

co. La cantidad de visitantes que participd
de las dindmicas se ubic por arriba de 320
personas, quienes siguieron todo el recorri-
do, que durd mds de dos horas”, resalté.

A esto se sumaron los comentarios fa-
vorables por parte de las empresas que par-
ticiparon de las dindmicas. “Salid muy bien
y tuvimos muchos retornos no solo producto-
res consulta, sino que mucha gente luego de
la demostracion, volvié a la exposicion, fue
al stand para conocer mds detalles y equipa-
mientos y le dio seguimiento”, indic6. Como
sugerencia inst6 a seguir en la misma tem4-
tica, la de ofrecer al publico target el tipo
de feria que busca. Es por ello que para el
préximo afio ya se piensa en continuar en la
senda de brindar una muestra con un pro-
grama integral. “La feria estd pensada para
que sea algo integral. Por citar un ejemplo, el
tema de pasturas. A la masiana se realizd un
seminario sobre forrajes, mixer y otras orien-
taciones sobre conservado de alta calidad. Los
disertantes le comentaron a los productores
de las experiencias que hay referida a esto y
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luego lo vieron trabajar en el campo. Ese es
el objetivo que sea una cuestion integral, que
reciba la informacion, vea la mdquina tra-
bajar en el campo, pueda volver al stand y
verlo en forma estdtica y conocer cada uno de
los componentes y finalmente con el fabrican-
te, con el distribuidor saber qué cuesta la md-
quina, qué posibilidad tengo para comprar,
qué acceso al crédito. Es un proceso integral y
la exposicion cumple con todas las etapas que
el productor necesita”, apuntd.

Demostraciones. El recorrido se
inicié en el sector de riego. Se expusie-
ron dos sistemas, subterrdneo y pivot.
En ese sentido, Agroganadera Pirapey
presenté equipos Netafim, de irriga-
cién por goteo subterrdneo. En tanto,
Agrocentro llevé un pivot Valley. De
mds de 100 metros de largo, pocas ve-
ces observadas en una demostracién a
campo, indic6 Bonetto.

Para la segunda etapa se pasé a las
pasturas. Aqui se observé el ciclo de tra-
bajo de las maquinarias con varios equi-
pos. La intencién era mostrar todo el
proceso del trabajo con segadoras, rastri-
llos, enfardadoras, picadoras y otras uni-
dades para la alimentacién del ganado.

Entre las propuestas, estuvo Trac-
to Agro Vial con una corta picadora JF
1600 AT, tirada por un tractor Foton
Lovol 1254. En forma conjunta Ranpar
y Tape Ruvicha llevaron sus sugerencias.
La segunda como distribuidor de New
Holland exhibi6 durante la dindmica el
modelo TL 95 E, que sirvié para tirar del
rastrillo Stabra Girobar 90, de Ranpar y
la segadora S 2.05 D de esta marca fue ti-
rada por el tractor New Holland TT 75.

La empresa Setac estuvo con su ro-
toenfardadora Yomel Magna 940 Plus,
propulsada por una unidad John Deere

modelo 6110 D. asi como la cortapica-
dora Nogueria FTN 1900, tirada por un
tractor John Deere 6603, proveido por
Kurosu & Cia para la ocasién. Para esta

etapa igualmente fueron registradas ma-
quinarias de Cotripar, como rotoenfar-
dadoras, segadoras con acondicionador
Krone y rastrillo hilerador de la misma
marca, as{ como homogenizador de pas-
turas. De la linea Triuliet se inscribié una
pinza de corte de silaje, segtin se indicd.
Bonetto ademds explicé que la siguiente
fase fue el 4rea preparada desde hace mucho
tiempo para forrajes conservados de alta ca-
lidad. “Zo que mostramos fue en qué condicio-
nes tiene que estar un cultivo. Cémo lo tiene
que hacer el productor. Un tema importante,
los niveles de ganancias que se puedan obtener
son buenos, pero uno tiene que cumplir algu-
n0s aspectos previos de cosecha y de forma de
almacenamiento en este caso sorgo que sean los
correctos para evitar problemas. Abi trabaja-
ron mixer con distintas tecnologias”, expuso.

i E ap . '
La primera jornada se aprovechd

Se habfan inscriptos Tracto Agro
Vial con la marca Montecor, Setac con
Nogueira y la firma Tatoma. Esto per-
mitié observar en accién al vagén mez-
clador Nogueira VMN 8.0, accionado
por un tractor Agritech 1185 S SR, fa-
bricado por Yanmar y expuesto por Se-
tac. De ahi se pasé a ver la mezcla que
se preparé en un demostrador de confi-
namiento que tuvo la muestra, que son
120 animales, para que los productores
puedan ver desde el tamafno de fibra
hasta el color y el olor que debe tener la
alimentacién que se entrega, dijo Bonet-
to. En el trayecto se observé una unidad
Haramaq Supermix 2.0.

Posteriormente el recorrido llevé a
una demostracién de picado de maiz,
con dos picadoras de arrastre donde
Tracto Agro Vial estuvo otra vez presen-
te. Sin embargo, como la feria inicial-
mente estaba prevista para unas semanas
atrds, las parcelas ya no presentaron >

para la dinamica de maquinas.
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las éptimas condiciones para hacer silo.
De todas formas, se realizé la pasada de
la picadora y los presentes pudieron ob-
servar como trabajé.

Como novedad se presento la roto en-
fardadora de algodén que llevé Vese. Se
traté de la enrolladora Dolbi TR 1500,
exhibida con un canasto del fabricante
local Schoereder. “Como no teniamos la
cosechadora y el cultivo, hicimos una si-
mulacion, teniendo una mdquina, un ca-
nasto, almacenado el algodén y de ahi a la
rotoenfardadora hasta que esta entrega el
rollo. Un proceso muy importante que tiene
que ver con dos cuestiones de algoddn, la lo-
gistica que es un problema muy complicado
y con la calidad de fibra”, puntualizd.

Al respecto, el responsable de esta ac-
tividad, comenté que para el caso del en-
rollado de algodén generé mucha expec-
tativa. “Lo ideal hubiera sido poder ver la
cosechadora trabajando, en este caso lo que
estaba prevista una cosechadora de arrastre,
pero coincidid el cambio de fecha con el mo-
mento en que los productores estdn cosechan-
do el algodon y las dos que hay aqui en la
region estaban trabajando. Pero esta tecno-
logia vino para quedarse, permite trabajar
en otras extensiones este cultivo”, reafirmo.

Destacé que con la mecanizacién,
rubros antiguamente manuales y tradi-
cionales como el textil, tienen un nuevo
escenario, con un giro totalmente distinto.
“La mecanizacidn permite varias cuestiones,
trabajar con eficiencia, en mds corto tiempo,
recolectar con mds calidad la fibra de algodén
y luego, como lo vimos, el hecho que podamos
convertir en un rollo y no quede tirado en el
campo. Es otra alternativa importante. Tam-
bién despertd el interés de empresas importan-
tes y multinacionales que vinieron para ver y
empezar a analizar la posibilidad para traer
cosechadoras autopropulsadas para el trabajo

de algoddn, lo que aumentaria la capacidad
de trabajo y la posibilidad de sembrar mds
hectdreas sin ninguna duda”, manifesté y
se mostr6 optimista porque en la siguiente
edicién de la Expo Pioneros mds fabrican-
tes participen en este segmento.

Después, el recorrido permitié ver
a cuatro fierros para la siembra directa,
con distintas tecnologfas, de diferentes
origenes, tales como la Super Walter de
Argentina, exhibida por Vese o la brasi-
lenia Baldan PP Solo Speed Box 5000, de
Tracto Agro Vial. A las que se sumaron
dos modelos del fabricante local Schoe-
reder, de Loma Plata, de 7 y 17 lineas.
“Trabajaron muy bien, para lo cual prepa-
ramos el lote con dos condiciones de suelo,
desnudo o muy desnudo porque hubo culti-
vo de soja y otro de sorgo con mucha canti-
dad de forraje”, complementd.

La siguiente parada fue ver el desem-
pefio de una pulverizadora autopropulsa-

da, la New Holland SP 2500, presentada

por Tape Ruvicha, quedando pendiente
las demostraciones de aplicaciones aéreas,
por las condiciones climdticas. Finalmente
se observaron trabajando tractores de alta
potencia tirando implementos de labran-
za, tales como una rastra aradora Genove-
se y otra Balddn, por parte de Tracto Agro
Vial, una cuchilla rolo 3,20, movida por
un tractor Pauny 540 y un tractor New
Holland T7 205, con una rastra aradora.
“Cumplimos un circuito muy impor-
tante, por una cuestion de logistica no pu-
dimos ver a los aeroaplicadores, porque con
la condicidn climdtica no pudieron llegar
los aviones, eso nos queds pendiente. Pero
con mucha satisfaccion una gran jornada
de campo, con mucha maquinaria y lo mds
importante con mucha tecnologia, tecnologia
que en actores de producciones tanto agrico-
las como ganaderas uno necesita para tra-
bajar con eficiencia, efectividad y lograr la
rentabilidad para la cual uno hizo el proceso
de inversién”, relaté en su conclusion. 1w
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Beneficios de Fertec®
(28N + 55) de la
mano de Dekalpar

D ckalpar ratificé su apoyo a iniciati-
vas que contribuyan a la produccién
como la muestra chaquenia. Si bien, la com-
pania llev6 varias propuestas y entre aque-
llas con mds énfasis estuvo Fertec”. Al res-
pecto, Miguel Leiva, asesor comercial para
la regién del Chaco, explicé que Dekalpar
optd por “mostrar todo el portafolio que tiene
y dar un enfoque sobre lo nuevo que cuenta la
empresa: Fertec. Se trata de un fertilizante
liquido para aplicar en el suelo, a base de ni-
trégeno y azufre. Es la nueva tecnologia que
estamos presentando en el Chaco”, indicé.
Agregb que la novedad es que es un
fertilizante liquido con foco en los culti-
vos de sorgo y maiz y también para pastu-
ras. “Hay varios campos que necesitan hacer
una recuperacion, en especial aquellos que
demuestren deficiencia de nitrdgeno. Ac-
tualmente, la companiia se aboca para ir
acompanando esa recuperacion”, expuso.
Con respecto al posicionamiento de la
firma en la zona, indicé que como desafio
se tiene la orientacién una presencia que
permita seguir acompanando el desarrollo
y apuntar a las nuevas dreas que estarfan
pasando de zona ganadera hacia el enfoque
agricola, porque hay mucho campo para
crecer, sobre todo en el desarrollo agrico-
la. “Venimos acompanando el desarrollo del
Chaco. Desde sus inicios, la empresa tiene 19
asios de vida y acomparna todo el proceso y
mds atin ahora que este desarrollo estd avan-
zando. No se puede hablar de etapa inicial,
sino etapa de desarrollo avanzado”, expuso.
Dijo con respecto a la actualidad

chaquefia. Finalmente, indic6 que exis-

te un proyecto para instalar una oficina
en el Chaco, entre Loma Plata y Filadel-
fia, para llegar a mds productores. “Es

el enfoque que se da en la compasiia. Es
un proyecto que estaria en ejecucion en los
priximos arnos”, anticip6. Cabe recordar
que la empresa igualmente ofrecié una
charla para dar a conocer mds detalles
sobre Fertec®, a cargo de profesionales
del ramo. En ese sentido, cabe resaltar
la presencia de Leonardo Cabrera, de
Petrobras Uruguay, consultor técnico
quien brindé detalles de la propuesta.

El responsable de Fertilizantes de Pe-
trobras Uruguay versé su disertacién sobre
el uso de los fertilizantes liquidos nitroge-
nados de la marca Fertec®. Entre los puntos
mencionados se destacaron las principales
ventajas que propone el producto, entre
ellas la respuesta agronémica y la logfsti-
ca que tiene este tipo de fertilizantes, sin
necesidad de almacenamiento en galpén,
fue en lo que se hizo mayor hincapié. Con
respecto a las indicaciones, recordé que los
fertilizantes liquidos en general presentan
varias ventajas clave para lograr mejores
resultados frente a fuentes tradicionales

como son urea o sulfato de amonio.

“En el caso particular de Fertec®, tene-
mos respuestas a incrementos con respecto
a esas dos fuentes, debido a que una de las
mayores ventajas del fertilizante liquido es

b Ty
Sul América.
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que no se pierde nitrdgeno por volatilizacion
con las altas temperaturas ni dependemos de
condiciones ambientales para la aplicacion.
Por lo tanto, constituye una alternativa
para el productor, pues le proporciona valor
agregado a su produccion y no tiene mayores
costos con respecto a las mencionadas fuentes
tradicionales”, refiri6. En cuanto al pabli-
co que siguié la charla, Cabrera destacé
que el auditorio se mostr bastante ansio-
so por ver la disponibilidad del producto,
dénde hay, cédmo es la logistica, cémo se
aplica en el campo o las soluciones para el
abastecimiento. “Respondimos rodo el plan
que tenemos con Dekalpar para suministrar
nitrégeno y dar las soluciones en tiempo y
Jorma para que puedan resolver los aspectos
productivos”, concluyd.

Con relacién a la alianza con Dekal-
par, Cabrera destacd que existe un acuerdo
de distribucién para la plaza local. “Esza-
mos comenzando con la operativa de abas-
tecimiento del mercado paraguayo y la idea
es trasladar toda la experiencia que tenemos
en el resto de los destinos y trasmitir la infor-
macién al productor”, explicé. En tanto, en
el stand de la firma, los visitantes pudieron
conocer detalles de otros productos y no-
vedades del amplio portafolio de propues-
tas que Dekalpar tiene para el trabajo de
campo, entre ellas Nitragin, Don Mario,

Monsoy, Speed Agro y otras. [ 2

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



En tu campo... lo mejor B S, M "ﬁ : )
o ‘éﬁ’ L aéN
Inocular con el N°1 te :&:,; O IR

da nddulos de ventaja RAAES D

.. 'l"' £ )
Nitragin Optimize II® te brinda un "*e- Wi *-a _
tratamiento de alta performance con LT ¥ o
raices llenas de nodulos, plantas mejor B R
nutridas y con mayor rendimiento. R \e
AN
L
°
%

oy
. ._'\

% I\“tmgumlze 11®

Nitragin® + .5 Dekalpar

Quesada y Tte. Zotti, Edificio Atlas Center
4to, Piso - Asuncian - Py / Tel: 021 9190000
www.dekalpar.com.py



NOTA DE TAPA

C iagropa, empresa del grupo Dekal-
par, participé de la Expo Pioneros
2018 con su portafolio de productos y
aproveché la plataforma para realizar
lanzamientos. El Ing. César Caballero,
director comercial de la firma, brindé
detalles de las novedades de defensivos
con énfasis en la pecuaria. “Como Cia-
gropa tenemos nuestra planta en Villeta
en el Parque Industrial Avay, y desde
hace unos cinco afios que participamos
con formulaciones propias en el mercado
de agroquimicos. Para este evento, nos
trae la novedad que lanzamos este ano.
Se trata de la linea de herbicidas para ga-
naderia”, comentd. Al respecto, indicé
que fueron presentados los herbicidas
TROPA y APERO

El primero viene con dos productos
en su composicién: Picloram y 2,4D.
Estd especialmente disefiado para con-
trol de malezas anuales en pasturas de
gramineas. “Estd posicionado para todas
las malezas de hoja ancha, presentes en
esta region”, sefiald. El segundo presen-
ta una composicién de Picloram puro
al 24%, recomendado para aplicacién
al tocén. “La modalidad es que se cor-
tan las malezas leriosas e inmediatamente
debe ser aplicado el producto, cuando ro-
davia el tallo estd recién cortado y que el
producto pueda accionar directamente y
vaya a la raiz donde produce la mortan-
dad de la planta y ya no rebrota una vez
aplicado”, indicé.

Reiteré que son productos orienta-
dos para la ganaderfa y es importante
que en el caso de Tropa la maleza esté
en activo crecimiento. Con respecto a
las condiciones de aplicacién record6

que el clima es un factor, pero mis all4

e i

APERO Y

B Debatuar

del aspecto ambiental, lo importante es
el estado fenolédgico de la maleza. “Debe
estar en actividad fisildgica, antes de flora-
cidn, porque cuando las plantas estdn en
periodo reproductivo, cesa su proceso fisio-
légico y puede disminuir la eficiencia del
producto”, aclard. Dijo que mayormente
no existen otras diferencias en la zona
chaquenia, solo cuidar qué tipo de male-
zas es el objetivo del control.

“Si son lesiosas o arbustivas, si son
anuales o perennes. Cada uno de los pro-
ductos se posiciona para cada situacién”,
acotd. Indicé que los productos son de
lanzamiento reciente y esperan que es-
tén disponibles en las cooperativas prin-
cipalmente de la regién y en el caso de
productores grandes, habrd un acompa-
fiamiento mds personalizado con técni-
cos de la empresa. Afiadié que como in-

dustria quimica igualmente cuentan con
otras propuestas de interés para esta pat-
te del pais. En este segmento menciond

Pirapey.

80 * ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO « JUNIO2018

Lanzamiento de herbicidas para pasturas de Ciagropa

FIPROGROP, un insecticida sistémico
que contiene fipronil que estd orientado
para el control de hormigas.

“Tanto en el Chaco como en la Region
Oriental, las hormigas cortadoras son un
problema muy importante, diezman mu-
cho la produccion de pasto. Bdsicamente
comen las hojas de los pastos, hay estudios
donde se demuestra que las hormigas com-
piten mucho con el ganado en cuanto al
consumo de forraje fresco”, advirtié. Ade-
mds recordé que el portafolio incluye
otros insecticidas, piretroides, fisiolégi-
cos que también el productor chaquefio
puede usar. Para agricultura, mencioné
herbicidas y fungicidas para emplearlos
en cultivos tales como mani, sorgo, maiz
y soja que poseen un desarrollo impor-
tante en la regién. “La presencia de Cia-
gropa dentro del stand de Dekalpar es para
sostener y ayudar a completar el paquete de
insumos que normalmente el agricultor ne-
cesita para su produccidn”, concluyé. 1w

Fapasisa.

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



CLEANUP4 3051

Herbicida

VENTAJAS

- Es absorbido rapidamente por raices
y follaje, se transloca por floemay xilema,
y se deposita en los puntos de crecimiento de las
malezas.

- Las malezas dejan de competir por agua y nutrientes con el
cultivo dentro de las 48 hs de aplicado.

- Efecto residual prolongado que le permite ir controlando a las
malezas susceptibles que germinan a posteriori de la aplicacion.

-Controlamalezas de dificil control con los tratamientos convencionales C IAG R O PA
en soja, tanto de hoja ancho como algunas gramineas.

. Nueva formU|aCion méS Concentrada. COMPANIA DE AGROQUIMICOS DEL PARAGUAY S.A.
(Dosis: 330 cc/ha o 1L cada 3ha)
- Es un producto de Ciagropa, con calidad reconocida. Tw aliado en el compo

Planta Villeta: Lomas Valentinas 3902 - Parque Industrial “Avay” - Villeta - Central - Paraguay - (0225) 952 265 - (0225) 952 669 - (0984) 566 500




NOTA DE TAPA

Tecnomyl con soluciones para pasturas

)

L a compaifa nacional igualmente es-
tuvo presente en la Expo Pioneros
2018 llevando sus novedades y propuestas
ya conocidas. La ocasién fue propicia para
realzar la “Linea de Pasturas”. Al respec-
to, Alfredo Vera, desarrollista técnico de
Tecnomyl, sostuvo que la firma viene apo-
yando la iniciativa desde las jornadas de
campo, antesala a la feria. Es la tercera vez
que estamos en Pioneros. Desde el arran-
que apoyamos a las cooperativas y nuestro
foco principal es la pastura, sostuvo. “Para
la linea de pastura contamos con cuatro pro-
ductos: tres herbicidas y un insecticida. Entre
los primeros estd Arrange, con picloram mds
2,4D; Temible, igualmente con picloram y
Bushkill, con triclopir, un producto diferen-
cial que tenemos para el control de malezas
semi-lefiosas y foliares. Agregando a estas so-
luciones, contamos con el insecticida, que s el
Huracdn 80, cuyo ingrediente es el fipronil.
Es muy conocido en la zona, especificamente
para el control de hormigas”, manifesté.

Condor.

Anticipé que préximamente habria
novedades. Ahora estamos detrds de un
nuevo producto, en la biisqueda de tratar
de innovar. Para ello se busca tener nuevos

Alfredo Vera, desarrollista
técnico de Tecnomyl. PY

Diagro.
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productos. La idea es brindar solucion, se-
giin las problemdticas que van surgiendo.
Estamos en puertas de un nuevo producto,
que quizds para el segundo semestre del ario
lo tendriamos. Serd posicionado especifica-
mente para el control de alambrado eléc-
trico y convencional, para limpieza”, dijo.
Explicé que este tipo de producto se
da cuando normalmente un ganadero
lo usa para compartir potreros. “Uno de
los secretos para que funcionen bien (los
potreros) es la limpieza. Sobre rodo abajo.
No debe estar en contacto con ningin tipo
de malezas. De hecho se sigue baciendo con
productos como glifosaro, el famoso ‘mata-
todo’, pero con nuestra futura propuesta se
abaratarian los costos, al disminuir las nece-
sidades de varias aplicaciones”, puntualizé.
Afiadi6 que mientras en el caso del glifo-
sato facilmente se pueden hacer cinco a seis
aplicaciones al mes, porque la falta de poder
residual, el futuro producto tiene un alto
poder residual. Esto hace que disminuya la
cantidad de aplicaciones y, por ende, abara-
tarfa los costos. “Haciendo un clculo rdpido
al ano, la relacion seria de tres a cuatro aplica-
ciones, frente a cinco o seis aplicaciones, com-
parando con el empleo del glifosato y esa dife-
rencia ya da un ahorro al productor”, subrayo.
En companfa de Marcos Florentin
durante la visita al stand, igualmente Vera
sostuvo que se aprovechd el evento para se-
guir con la difusién del Sistema de Gestién
Recoleccién de Envases Vacios (Sigev) de
Tecnomyl. “Hoy también nos enfocamos en
lo que tenemos en materia de reciclado con
el Sigev, que traemos a disposicion de las tres
cooperativas y para productores que trabajan
en la parte agricola”, concluyd. La partici-
pacién en agricultura igualmente tiene un
gran potencial para las lineas de fungicidas
e insecticidas que igualmente conocerdn de

nuevas opciones con préximos lanzamien-
tos de los nombres comerciales. li»>

Volpy.
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D esde Santa Rita (Alto Parand) hasta
el corazén del Chaco con lo tltimo
en tecnologia y novedades para la pro-
duccidn. Tal fue la presencia de la firma
Campos del Mafiana, que acompand
la Expo Pioneros con el Grupo Llano.
Al respecto Raimundo Llano, directi-
vo principal de Campos del Mafiana,
sefialé que representan de manera ex-
clusiva en Paraguay a CLAAS. “Apos-
tamos a esta iniciativa de los productores
chaquerios porque estdn con un evento
direccionado al sector y ello nos permite
tener la oportunidad de mostrar nuestros
productos con dindmica de maquinarias.
Es un evento que va a tener un buen fu-
turo, mirando lo que es la primera edi-
cidn y estamos aportando, apoyando la
iniciativa”, refirié. Afadié que se nota
un proceso de mayor tendencia hacia la
agricultura en la regién Occidental en
los tltimos tiempos.

En ese sentido, las proyecciones son
mds que favorables, sobre todo con la
linea CLAAS que no solo ya fue pro-
bada, sino que aprobada por los pro-
ductores de la zona, en especial en el
segmento pecuario, por lo que existe
plena confianza en un buen desembar-
co de las unidades para las actividades
agricolas, en donde las cosechadoras

s

Campos del Manana y Grupo Llano
con novedades y proyecciones

son las que se preparan para conquistar
la regién. “Creemos que va a tener una
mayor demanda agricola, si bien estamos
con nuestro producto estrella que es la Ja-
guar en lo que se refiere al sector ganadero
para ensilaje de sorgo y maiz y un poco en
granos con productos de Lexion y Tucano
que son las cosechadoras que van a tener,
creemos, un mercado interesante para de-
sarrollar en el Chaco”, puntualizé.

La firma cuenta en la actualidad
con cuatro locales, una sede central

Raimundo Llano, directivo
de Campos del Manana.
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en Santa Rita y cuatro sucursales dis-
tribuidas en las principales 4reas pro-
ductivas del pafs, tales como J. Eulo-
gio Estigarribia (Caaguazu), San Juan
Bautista (Misiones) y Katueté (Ca-
nindeyt). Dentro de los planes estd
la posibilidad de desembarcar con un
local propio en el Chaco, puesto que
existe la decisién empresarial de pro-
mover el desarrollo de la regién. So-
bre este punto, el entrevistado indicé
que el 2017 mejord con respecto a los
afos previos y que el 2018 igualmente
se presenta de manera positiva, acom-
pafiado con un tiempo beneficioso
para la produccién tanto en la Orien-
tal como en la Occidental. “Ese clima
Javorable es lo que ahora, en cierta ma-
nera, empuja este desarrollo agricola en
la zona del Chaco, tanto agricola en
la produccién de granos como al sector
pecuario, que presenta una explosion
de superficie, en donde el ganadero se
da cuenta de la importancia de ha-
cer reservas, en donde la agricultura
constituye un aliado extraordinario”,
comentd. De la muestra sostuvo que
estd en linea de lo que se desea para
los agronegocios. Cabe recordar que
Raimundo Llano actualmente lidera
la Unién de Empresas Agropecuarias
(UEA) que desde hace dos tempora-
das estd llevando con éxito la feria
Innovar en la Oriental.

“Pioneros del Chaco sigue los pasos
de Innovar en el sentido de querer hacer
un evento direccionado al sector, donde
sea una fiesta agropecuaria, entiéndase
bien el nombre, donde el productor pue-
da venir y encontrar las herramientas
necesarias para ser mds eficiente en su
unidad. Asi como dijeron en el acto de
apertura, de buscar optimizar recursos,
ser mds productivos por unidad de su-
perficie, porque hoy en dia estd cada vez
mds complicado habilitar dreas y hay
que trabajar mejor la tierra que tene-
mos y producir mds y de manera opti-
ma”, puntualiz6. También destacé la
presencia del Grupo Llano que estuvo
participando con las diferentes empre-
sas que lo conforman ofreciendo su-
gerencias de las lineas Nutrivic, Pedn,
Advanta y otros, expuestas para dar
respuestas en cepos, cercas eléctricas,
genética (sorgo) y otros.
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Aporte de Setac a
la productividad
de la region
Occidental

L a firma Setac fue otra de las prota-
gonistas en la Expo Pioneros 2018.
Gerente Comercial,
indicé que la muestra se inici6 con una

Gustavo Farifia,

edicién “bastante alentadora, muy inno-
vadora”, por lo que la compafia, como
todos los afios, apostd al trabajo de las
cooperativas, al trabajo del productor.
Recalco que “Como empresa y aliada del
cliente, no pudieron dejar de participar’.
Agregd que con su presencia, “una vez
mds, Setac estd aportando a la productivi-
dad chaqueria de la region’.

Ademds, manifesté que las propues-
tas siempre son innovadoras, en esta
ocasién “Estamos con productos nuevos, de
tecnologia europea, brasilenia y argentina.
Una vez mds demostramos estar al lado
del cliente, reafirmando y reconfirman-

do toda la posventa que Setac tiene para
ofrecer”. Farifa indicé que asistieron re-

presentantes de Fébricas de la mayoria de
las marcas presentadas por Setac, tales
como Akron, Hook, Yomel, ademds de
Nogueira, que son las principales con las
que trabaja la companfa paraguaya. 4
parte, estamos acomparniando a los clientes
que adquirieron las mdquinas, evaluando
el trabajo, rendimiento, rentabilidad y
mejoras que los clientes van planteando’.
Con respecto a la edicién de la Expo
Pioneros, informé que entre los lanza-
mientos estuvo la nueva “forrajera de
drea total” de la marca Nogueira, mo-
delo FTN 1900, con la que participaron

sETAC S.R.L.

en la demostracién. “Vimos que es una
Jorrajera para productores pequerios, pres-
tadores de servicios, que tiene muy buena
aceptacion y buen rendimiento a parte de
tener todo el respaldo de Nogueira y Setac”.
“Constantemente tanto vendedores como
técnicos estdn prestando servicio por las tres
colonias de la zona”. En la regién opera
directamente con cuatro cooperativas:
Chortitzer, Fernheim, Neuland y Mul-
tiactiva Loma Plata, concluyd.

Setac S.R.L. agradecié todo el apoyo
y acompafamiento a los representantes
de Fdbricas y clientes que estuvieron
acompanando y apostando en la firma
en esta edicién de la Expo Pioneros. 1>
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NOTA DE TAPA

A utomaq estuvo en la Expo Pione-
ros con parte de su amplia pro-
puesta en la linea John Deere. Ademds,
se aprovechd la permanente visita del
publico para brindar las orientaciones
que permitan lograr resultados mds 6p-
timos en los trabajos desplegados. En
ese sentido, Miguel Acuna, gerente de
Postventa de la empresa, indicé que a
parte de los equipos de dltima genera-
cién, exhibida en la oportunidad, “/o
que apostamos en el mercado es convencer
a la gente de la importancia del adecuado
mantenimiento”, dijo.

Agregé que
buen servicio a los equipos. “Que la
postventa no sea solamente cambios de

recomendaron un

Orientaciones de Automaq

filtros y aceites, sino asesoramiento con-
tinuo en la buena utilizacién, en las
buenas prdcticas para que la produccion
sea la mds alta posible al menor costo en
general”, subray6. Destacé que hubo
descuentos especiales en la feria, en
toda la gama, tanto en equipos como
en repuestos y servicios que favorecie-
ron al productor.

Sobre la participacién, sostuvo que
Automaq estd presente en muestras
chaquenas porque constituye uno de
los motores del desarrollo del Para-
guay. “Es el compromiso nuestro de estar
siempre, apoyar y ser socios del produc-
tor en ese emprendimiento”, manifestd.
En la zona cuentan con sucursal en

Filadelfia y se sumarian dos puntos

de atencién. “Las distancias aqui son
enormes. Con esto, queremos brindar un
soporte en menor tiempo y en menor cos-
to para las necesidades del productor”,
apunto.

Sobre la regién indicé que el pro-
ceso hacia la agricultura estd crecien-
do. “Se hacen experimentos con semillas
que sean resistentes a las condiciones
climdticas. Vemos un incremento en la
demanda por cosechadoras, por equipos
mds agricolas que ganadero, lo que quie-
re decir que a mediano plazo, la region
tiene un gran potencial. Y gracias a la
tecnologia en todas las dreas, no solo los
equipos, sino en general, la tecnologia
agropecuaria, muy pronto el Chaco va
a ser una region bastante productiva’,
finalizé.

odney Filippini, técnico de campo
de la firma Ocean Quality, resal-
t6 la experiencia positiva de participar

Ocean Quality para el ambito horticola

de la primera Expo Pioneros, hasta
donde la compania llegd para ofrecer
sus materiales genéticos, fertilizantes,
magquinarias y otros diversos insumos
para el dmbito horticola. Sostuvo que
el mercado olericola empezé a crecer,
aunque todavia falta desarrollar mds,
para lo cual depende de recursos natu-
rales como el agua. “Cuando se puedan
brindar soluciones de provision regular,
el tema de la horticultura se va a desa-
rrollar muy fuertemente”, enfatizé. De
todas formas, indicé que algunos ren-
glones ya estdn siendo producidos a
mayor escala, como la cebolla y existen
experiencias con tomate, locote o pi-
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miento y lechuga, pero en menor gra-
do. Admitié que la muestra representa
una buena vitrina para promocionar al
segmento de modo a lograr mayor di-
fusién en la zona. Como firma, Ocean
Quality representa a unas 20 empresas
internacionales, entre ellas cuatro se-
milleras, cuatro lineas de fertilizantes,
pldstico, riego, bandejas, substratos
y otros segmentos. La presencia en la
zona se realiza de manera incipiente,
por lo que se estd en proceso de contac-
tar con algunas personas para fortale-
cer la distribucién local. Adelanté que
antes que participar en exposiciones en
lo que resta del ano, se tiene previsto
continuar con el calendario de las jor-
nadas denominadas “Crop Day”, en
Alto Parand e Itapta.
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Tracto Agro Vial en expansion chaquena

Trac

ompartiendo con clientes y cola-

boradores de Tracto Agro Vial, su
presidente Ausberto Gonzélez, una vez
mds participé de un evento chaquenio y
aprovechd la plataforma de exposicién
y negocios para anticipar que estdn
avanzados los trabajos para una nueva
sucursal en la zona de Carmelo Peralta
(Alto Paraguay), con una proyeccién
no solo para esa porcién del territorio
occidental, sino con la visién a futuro
del movimiento que generard la deno-
minada ruta “Biocednica”, indicé el en-
trevistado.

“Tracto es la vinica empresa que tie-
ne dos sucursales aqui (Chaco Central),
en Loma Plata y Filadelfia. Y como
primicia para clientes y productores es-
tamos anunciando que proximamente
estaremos instalando la sucursal en Car-
melo Peralta. Ya estd todo, compramos
la propiedad, en el cruce mismo de la
ruta Biocednica, que comenzd su cons-
truccion. Una ruta que viene y termina
en Loma Plata y sigue hasta el Pacifico,
lo que también contribuird para que el
Chaco se desarrolle de forma gigante.
Digo que el Chaco se estd despertando”,
coment6.

También destacéd que el proceso de
transformacién productiva que sufre la
regién Occidental, pues hasta hace unos
diez afos atrds la relacién ganaderia/
agricultura era 98/2 y ese 2% se daba
principalmente por el cultivo de mani,
dijo. “Pero hoy ya estamos llegando al
15% de agricultura y 85% en ganaderia.
Empezd la expansion de soja y maiz y de
otros rubros, con la ventaja que la soja

ﬁ#lmwjm

es mds negocio aqui que en la Oriental,
porque el costo es mds bajo. No se necesita
abonar, tampoco fumigar. No hay alima-
7as, se reduce el costo de produccion, pero
el rendimiento es el mismo, de 3.300 o
3.400 kg por hectdrea”, manifesto.
Indicé que en su amplia cartera de
clientes, la empresa cuenta igualmen-
te con productores quienes ya estdn
incursionando en el 4mbito con 500
hectdreas de agricultura. Mientras,
auguré que la ganaderia “estd explo-
tando en nuestro pais”, con avances
impresionantes en volimenes e in-
gresos generados por la exportacidn.
“No veo una vuelta atrds para la pe-
cuaria. Al contrario, con la ruta que
se va a hacer y otras como en la zona
del Pilcomayo, todavia no tiene techo
su crecimiento”, sostuvo. Con respecto
a la muestra en si, destacé que siem-

pre estdn al llamado de las colonias
del Chaco Central, como lo vienen
demostrando afio tras afo.

“Los colonos son amigos y cuando se
hacen negocios entre amigos, es mds fi-
cil. Existe una vision conjunta, se habla
un mismo idioma y siempre se llega a un
acuerdo. Es mis ficil que intentarlo hacer
con desconocidos”, dijo. Agradecié igual-
mente a quienes hicieron posible que
Tracto siga creciendo. “Es una satisfac-
cion grande ver a la compania cada vez
mds grande. Comenzamos de la nada y hoy
seguimos expandiéndonos, dando mano de
obra a centenares de familias, con presencia
fisica en unos 60 mil m? de superficie en
todo pais, con las ocho sucursales, la casa
central, el taller y no paramos. Siempre
sostengo que llegamos lejos, pero estamos a
mitad de camino y esa filosofia sigo soste-
niendo”, concluyd. li»

Directivos y funcionarios presentes en la feria.
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H. Petersen con maquinarias agricolas Case IH

L a firma H. Petersen llevé su bate-

ria de sugerencias para las activi-

dades productivas a la Expo Pioneros
2018. Entre las de mayor peso estd la
linea Case IH. Julio Blanco, asesor de
ventas, de maquinarias agricolas Case
IH, sostuvo que para la muestra se optd
por llevar la gama completa de tractores
hasta 160 HP. A ello se sumaron otras
propuestas. “Estuvo la promocién exce-

lente de tractores sin cabina, para el sec-
tor chaquerio, de 75 HP hasta 160 HP,
ideal para lo que es terreno chaquenio”,
sostuvo. Afiadié finalmente que du-
rante el evento hubo promociones es-
peciales, con precios “excelentes que no
se estdn acostumbrados a ver”, median-
te financiacién via banco, hasta cinco
afos con una tasa del 5% y propia, en
donde el plazo se extiende hasta afio y

medio. Ademds de la linea Case IH, se
pudo observar las demds sugerencias
de H. Petersen en la feria con la marca
Caterpillar como los implementos para
minicargadoras, rotativas, palas con
garra y otros como la linea Towmotor,
montacargas de procedencia china,
igualmente en calidad de lanzamiento
en la Expo. Otra representacién cono-
cida es Enorossi.

bel Lépez Gonzilez, jefe de la sucur-

sal de Record Electric en Filadelfia,
recordd que la idea de la compania es es-
tar cerca del productor chaquefio y acom-
pafarlo en todo lo que se pueda con los
productos. Por ello, la participacién en la
Expo Pioneros 2018. “Sobre esas bases y
orientaciones es que estamos en la muestra.
Mis todavia en una como esta en donde nos

Record Electric presente en la muestra

permiten exponen maquinarias y productos
agricolas. Esto nos posibilitd estar presentes
con todas las maquinarias e implemen-
tos que tenemos para presentar al cliente”,
indicé. Con respecto al movimiento del
negocio, indic6 que en el tltimo ano en el
Chaco hubo gran demanda por equipos
tales como motores eléctricos, motobom-

bas y para soldadura. “Eszas tres ramas son

las que mayor demanda tiene en el Chaco
y en donde Record Electric da soluciones.
Son las que mds se mueven por la época’,
comentd. Invité a visitar el stand para
que el publico pueda conocer los produc-
tos ofrecidos, asi como conocer promo-
ciones, entre ellas las difundidas para los
generadores eléctricos, de igual impor-
tancia para las zonas mds alejadas de los
centros urbanos e incluso para evitar pa-
liar en momentos en que hay problemas
en el suministro de energfa eléctrica.
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La precision con Agrosystem

A grosystem fue otra de las empresas presentes en la Expo Pio-
neros 2018. Aldo Benitez, asesor de Ventas, indicé que entre
las propuestas ofrecidas en la ocasion se presentaron los equipos de
agricultura de precision. “Estuvieron en exhibicion monitores para
hacer una buena siembra. Entre otros, de marca Agrotax, de Argenti-
na, en donde se destacd el equipo G-Fusion, que seria para hacer tasa
variable en monitor de siembra. Representa un nuevo concepto dentro
de la agricultura de precision, pues permite mediante una sola consola
monitorear la siembra y la fertilizacion, al tiempo de controlar la dosis
de los insumos, tanto de manera manual como automitica, entre otras
caracteristicas. Si bien es un equipo de alta prestacion, es de ficil ma-
nejo”, manifestd. A esto se adiciond la marca Raven, de reconocido
empleo en sistemas de control de aplicacién para la agricultura.
Incorpora GPS, banderillero satelital, mds pilotos automdticos o
autopilotos de la misma linea. Agregd que es intencién de la firma
expandir su presencia en las zonas productivas, de ahi que se deci-
di6 acompanar la Expo Pioneros en su primera edicién. “Queremos
abrir nuevos mercados. Es nueva zona y queremos abrir. Se estd em-
pezando con la agricultura de precision y queremos darles a los clientes
esa oportunidad de tener estos equipos también”, afadié al tiempo de
complementar que se encuentran en la posibilidad de conseguir
algin distribuidor zonal. El portafolio de productos representa-
dos en nuestro mercado por Agrosystem incluyd la linea Yara, que
ofrece abono y programas de nutricién de plantas para ayudar en
la produccién de alimentos. Agrosystem lleva casi treinta afios en
el mercado y sigue atendiendo las demandas del sector productivo,
con énfasis principalmente en el sector agricola. li»>
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NOTA DE TAPA

os vinculos entre Agro Altona y

Agro Dick son muy estrechos y en
materia de alianza comercial representa
un gran pacto para cubrir las demandas
de los productores de la zona del Chaco
Central. Arnildo Puhl, gerente comer-
cial de Agro Altona, indicé que la sede
estd en el departamento de Caaguazu,
en la Ruta 7 a la altura km 219, 4drea co-
nocida como Campo 8, del distrito de J.
E. Estigarribia. “Tenemos nuestro aliado
en el Chaco que es Melvin Dyck, yerno
del duefio de la empresa, que mantiene la
representacion en Filadelfia para toda la
region. Es una unidad que oficia de sucur-
sal pero bajo la denominacion de la Agro
Dyck S.A.”, expuso.

Con respecto a la muestra, indic
que “nos sorprendemos con la amplitud
que fue esta Expo en su primer ano. La
realizacion de jornadas o dias de cam-
po en el pasado sirvid como experiencia
para lanzarse ya como feria y realmente
este anio sorprendid con la cantidad de
empresas que expusieron. Desde mi punto
de vista, otro aspecto favorable es que la
organizacion presentd un evento que estd
dentro de lo que realmente la agricultu-
ra, la ganaderia y el hombre del campo
esperan”, comentd. Opind que para mds
adelante se podria revisar la fecha de
realizacién de la Expo Pioneros, porque
en esta época se estd ante la llegada del
invierno.

“Por supuesto que los chaquerios co-
nocen mejor su realidad (climdtica), pero
lo que habria que ver es en qué momen-
to el agricultor estd en fase de decidir si
compra 0 no algin equipo, implemento o
mdquina. Esto sirve no solo para la orga-
nizacion y los negocios, sino para realizar
los tramites previos y optimizar el tiempo.
A veces el comprador viene y ya desea su
unidad, cuando esto tiene todo un proce-
50, hacer el pedido a fibrica, el embarque,
viaje, llegada y puesta a punto en la finca.
Hay determinadas mdquinas especificas y
de tamanos diferentes que no se tienen en
stock en el momento del pedido y que de-
ben cumplir con todo ese proceso”, explicé.

Agro Dyck, socio clave de Agro Altona en la zona

Con respecto al negocio, para el caso
puntual de Agro Altona, indicé que por
el 4rea de actuacién, en cuanto a equipos
se reflere hubo mds demanda en prepara-
cién de suelos, plantios y pulverizacion.
“Segiin nuestra experiencia, fue un afnio que
se vendid de todo. Pero no fue una demanda
grande. Pudimos atender con tranquilidad.
Es cuestion de acomparnar y ver la necesidad
en el campo. Viendo el interés por la agri-
cultura, es bueno que estemos informados y
estemos cerca del cliente para estar midiendo
lo que necesite”, subrayé. Finalmente augu-
16 potencial para la agricultura chaquena,
que este afio en manf le fue bastante bien y
el soja se dieron resultados optimistas.

Stahl en alianza con

icolds Rivas, del 4rea de Ventas de

Garden para el Chaco, estuvo en
el stand de Sthal Automotores, aliado
estratégico de la distribuidora de auto-
motores en el pais. “Vinimos con todo
para  realizar operaciones. Ofrecimos
varias marcas tales como Kia, Jeep, tam-
bién compartimos las propuestas de Nis-
san, bajo la representacion de Cuevas”,
comentd. Resaltd que en lo que va del
afo, Kia se volvi6 a posicionar como la
marca preferencial, aunque también se
dio un buen movimiento con la linea
Mazda, a lo que se sumé Nissan en el

Garden

Chaco. “Estas marcas son fundamenta-
les por la demanda que tienen. Ademds
acomparnamos con un servicio de posventa
para dar el seguimiento que se merecen los
clientes, con atenciones bien preparadas,
seleccionadas y anotando todo tipo de in-
quictudes para dar las respuestas lo mds
rdpido posible”, indicé. Durante la feria
se realizaron promociones varias, entre
ellas, las financiaciones propias a través
del Plan Familiar, en donde se ofrecie-
ron precios ventajosos, y las especiales
durante la Expo. Hans Ulrich Stahl es
el gerente de la firma aliada a Garden
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que opera en la zona y que ademds ofre-
ce vehiculos Jeep y Ram, del cual sostu-
vo que “la nueva (camioneta) que estd en
muy buen precio”, concluyé Rivas. >
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NOTA DE TAPA

L a primera edicién de Expo Pione-
ros fue un total éxito, el evento se
ha realizado desde el dia 31 de mayo
hasta el 2 de junio en el establecimien-
to de la Firma Pioneros del Chaco
S.A., en colonia Loma Plata — Depar-
tamento de Boquerdn.

Cabe recordar que desde los dias de
campo, previos a esta muestra, la parti-
cipacién de la compafia ha sido perma-
nente a la convocatoria de los empren-
dedores chaquefos. La ubicacién de los
equipos John Deere se constituy6 en un
factor adicional para que el puiblico pue-

Expo Pioneros 2018 ha sido un éxito
total para John Deere y Kurosu & Cia.

da conocer més detalles de las propues-
tas exhibidas en la ocasién.

Mariano Gadek, Asesor de Ventas en
Loma Plata de Kurosu & Cia., sostuvo
que la muestra fue ganando en participa-
cibén. “Para esta primera edicion de la Expo
Pioneros se ha dado enfoque a la ganaderia,
que es lo fuerte de la zona, con tractores con
cubiertas forestales, también ofrecimos nove-
dades en agricultura, como las Cosechado-
ras”, menciond. En este sentido se puede
citar a la S680, con una nueva Plataforma
de Corte modelo 740F de 40 pies. Como

novedad estuvo la presentacion de la de-

nominada “Estacién Meteoroldgica para

Pulverizacién”, un accesorio que garantiza
una total productividad, segtin las indica-
ciones dadas a conocer durante la muestra.

Gadek, en relacién a los lanzamien-
tos, citd a las Enfardadoras, cuyos nue-
vos modelos, con o sin atador, son in-
troducidas actualmente en esta regién.
Ademis, estuvieron como novedades las
Enfardadoras con Picadores a los que se
sumaron los tractores para agricultura,
con equipos de precisién, para limpie-
za de campo, para todas las medidas o
tractores utilitarios como palas. Entre
los tractores se ha realizado la presenta-
cién del Tractor de 36 HP 4x2, como asi
también los eficientes equipos para fo-
rraje la Enfardadora 460M, as{ como la
Cortadora Acondicionadora Moco 630.

C asale, representada en nuestro pafs
por Ciabay, también fue otro de los
expositores en Expo Pioneros atraidos por
las oportunidades de agronegocios que se
encamina y desarrolla la regién Occiden-

tal. Alba Benitez, representante comercial

de la empresa en Paraguay, reconocié esto
y comentd que los directivos “vieron que
hay un gran potencial en el Chaco, por todo
lo que surge. Para nada ni nadie esto es un
secreto. El Chaco estd creciendo en oportuni-
dades de negocios. Los directivos decidieron
que Casale debe darse a conocer en esta parte
del territorio paraguayo”, puntualizo.
Record6 que el principal fuerte es la
comercializacién de mixer. Es asi que se
optd por divulgar varias propuestas. “Las
novedades que tenemos son los mixers, prin-
cipalmente las verticales. Las Vertimix, que
permite colocar fardo de heno, molinar,
mezclar con balanceados y distribuir direc-
tamente en las bateas para los animales. Co-
rresponden a una tecnologia de primer nivel.
También estin las unidades Totalmix, que
es la version horizontal, de tres roscas sinfi-
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Casale, atraida por las oportunidades del Chaco

nes. Empleadas mds para ensilaje”, comen-
t6. Afiadié que para el caso chaqueno se
desea posicionar las Vertimix, preparadas
para las exigencias de la zona, con acero
inoxidable. “Trabajamos en todo Paraguay
y queremos entrar en el Chaco por el gran
potencial, porque nuestro foco es netamen-
te ganaderia, todo lo que es produccion de
leche, carne. Casale tiene 54 aros de merca-
do y esta es la primera vez que estamos con
stand propio en una feria local. Sobre la fi-
nanciacion, siempre existen varias opciones,
cuestion de realizar las consultas, porque se
estd abierto a la financiacion. Y aunque to-
davia es muy temprano para anticipar, con
el tiempo se podria pensar en instalar una
sucursal en la region Occidental, por ahora
ya se contaria con un taller para atender las
necesidades de aqui”, sostuvo finalmente.
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Bancop, el banco oficial

| Banco para la Comercializacién y

Produccién (Bancop) se constituyd
en el banco oficial de la muestra y adicioné
varias promociones con lineas de financia-
cién habilitadas durante la feria, segin lo
manifestado por Calvin Toews, gerente de
sucursal Loma Plata de la entidad financie-
ra. “Somos el banco oficial de la Expo Pio-
neros y nos sentimos parte de esta iniciativa,
porque asi como la organizadora Pioneros del
Chaco S.A. nacié de las colonias del Chaco
Central, también estas son accionistas de
Baneop”, recordé. Indicé que si bien res-
ponde a normativas del sistema financiero

local, la empresa opté por dar mayor apoyo
a las actividades productivas antes que el
cosnumo. ‘Pricticamente estamos metiendo
toda la cartera en la produccion local. Tra-
tamos de apoyar mds la zona productiva, la
parte produccion y menos consumo. El 80%
de la cartera ficilmente estd metida en la pro-
duccion. El porcentaje menor estd orientado
principalmente a colaborar con algunos servi-
cios, como el pago de salarios. Igual acompa-
Aiamos como una forma de brindar al cliente
las facilidades, pues existen aquellos con em-
presas que deben realizar transferencias on
line o deben pagar por tarjetas”, expuso.

Con respecto al sector pecuario indi-
6 que es la actividad principal de la car-
tera de clientes. “La mayor parte estd mds
en la ganaderia, aunque también apunta-
mos al sector agricola. Es una vision como
la de los organizadores de la Expo Pione-
ros, que para el futuro la ganaderia ganard
mds espacio. De hecho se nota un avance
del agro en el Chaco. Sobre todo, gracias
a la tecnologia que tienen los productores.
También puede resguardar la inversion
agricola mediante la pdliza que brinda la
Aseguradora Tajy, en caso de pérdidas por
sequia u otro dafio”, afiadié. Con rela-
cién a la muestra, dijo que para el caso
concreto de financiaciones, se realizaron
convenios con algunas empresas como
New Holland o Tracto Agro Vial, con
tasas especiales, para pedidos realizados
durante y después de la exposicién, pero
que hayan sido cerrados en la triple jorna-
da ferial. Como algo particular del banco
se promociond la tarjeta Pro Rural. Estd
orientada al productor, para comprar al-
glin insumo, pero tiene otro tipo de ven-
cimiento, cada tres meses. Con eso puede
comprar lo que necesite para su trabajo y
pagar con la produccidn. li»
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NOTA DE TAPA

Novedades e
innovacion de
Tape Ruvicha

a firma Tape Ruvicha acompané la

muestra con varias propuestas, en-
tre las que se destaca la linea de maqui-
narias agricolas, principalmente con la
marca New Holland. Al respecto Mil-
ciades Ferndndez, gerente de Servicios de
la empresa, indicé que la muestra sirvié
para exhibir la amplia gama de sugeren-
cia. “Trajimos todo el potencial en maqui-
narias, siendo una de las mds admiradas la
cosechadora TC 5090. Hay bastante gente
trabajando en la agricultura en la zona, por
eso vimos la necesidad de traer esta unidad

modelo 2018. Ademds, estuvo un tractor
7070, importado. Hubo varias novedades
mds, como la pulverizadora autopropul-
sada. Algo nuevo para mucha gente, solo
veiamos en otras regiones trabajando, pero
ya apostamos a esta region del Chaco para
poder trabajar con estas mdquinas”, dijo.
Sobre el interés del visitante coment4
que hubo varias preguntas, tales como
capacidad de litro en el tanque de agua,
potencia y otras especificaciones técnicas,
ademds de la tecnologia disponible. “Hubo
varias cosas que llamaron la atencién a los
colonos”, indicé. Finalmente comentd so-
bre la muestra y calificé de prometedor
su futuro. “Llegamos muy emocionados en
la Expo Pioneros. Es una de las mds im-
portantes que vamos a seguir teniendo en la
region. La empresa aporta todo eso. Nuestra
empresa participa en todo lo que sea innova-

cidn, por eso la participacion en la muestra”,

sostuvo. Indicé que en la zona operan
mediante el local en Loma Plata. “Los ne-
gocios van creciendo cada dia mds. Con el
local, queremos estar cerca de los colonos y
seguir creciendo con ellos, es nuestra expec-
tativa como empresa”, reconocio.

También se resaltd la importancia de
las dindmicas en la muestra como uno
de los puntos altos, pues a diferencia de
otras exposiciones, en donde existen m4-
quinas trabajando y no solo en el 4rea es-
tdtica, atrae a mds productores, ademds
de constituir en un motivo para la toma
de decisiones en la compra o no de la
unidad. En el stand se observaron trac-
tores desde 75 HP hasta 225 HP, con
modelos tales como TT75, TL 95E, T
7000 o T 7070. En linea de pulveriza-
doras se destacé SP 2500.

L a empresa Ranpar fue otra de las
que lograron participar de la mues-
tra y para ello realizaron una alianza con
la gente de Tape Ruvicha, indicé Victor
Arria, gerente comercial. Anticipé que la
decisién del directorio es seguir amplian-
do la presencia institucional en los prin-
cipales puntos de produccién del pais.
“Estamos viendo un terreno para abrir una
sucursal. Se estd en conversaciones para con-
tar con un técnico y con un vendedor para
cubrir especificamente las necesidades del
Chaco. Queremos entrar y queremos entrar
bien. No solo con venta, también en post
venta. Para Ranpar es bastante importante.
Ya vendimos mdquinas en Filadelfia, Loma
Plata, Neuland y los clientes estin muy sa-
tisfechos por la parte de post venta pues,

Desembarco de Ranpar en Pioneros

como toda mdquina, esta tiene su desajuste
y debemos estar abi para dar soluciones”,
dijo. La participacién en la muestra se
dio gracias a la alianza con Tape Ruvicha,
que le permitié incluso participar de las
dindmicas del primer dia. “Trajimos tres
marcas nuestras que son Haramagq, Piccin
y Stabra. Algunas unidades ya vendimos y
hay mds pedidos. Hay clientes interesados
y hay grandes oportunidades para cerrar
negocios”, reconocid. Sobre la muestra
calificé de “espectacular”. Dijo que pese
a que el clima amagé con descomponer
la fiesta, lo mismo hubo bastante gente
que le dio color a la Expo Pioneros 2018.
“Todo eso ayudd, porque la feria es esto, que
haya gente. Que el productor venga y vea
una maquina trabajando, por eso hay tanta
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aceptacion a las dindmicas, porque la gente
viene y ve funcionando y no solo parada y
en exhibicidn”, aseverd. Augurd éxitos a
las futuras ediciones de la muestra y con-
sideré que tiene un gran potencial para
crecer y ubicarse como una de las de ma-

yor referencia para los agronegocios en el
Chaco Central. li»
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NOTA DE TAPA

a empresa Caltech es otra de las fir-

mas cuya base estd en la Oriental y
que opt6 por desembarcar en vidrieras
del Chaco. Al respecto, Elias Abdala,
consultor de Ventas de la compaiifa, in-
dicé que la decisién de participar en la
Expo Pioneros 2018 obedecié a la pro-
yeccién que se tiene para la expansién
del negocio. “Estamos llegando al Chaco.
Estamos con mds fuerza para esta zafra que
va a venir, haciendo los test, los ensayos y
teniendo excelentes resultados. Estuvimos
en Innovar, en Canindeyit, vamos a estar
en Agrodindmica, en el Chaco la primera
veg”, reiter6. En esta oportunidad pre-
sentaron como atractivo la Simbiose Jet.
“Es una mdquina para tirar inoculante y
bioactivadores de toda la linea de produc-
tos que tenemos, directamente en el surco
de siembra. Su diseno y los materiales que
lo componen facilitan la aplicacion y evi-
tan las pérdidas de los inoculantes, tirando
la mayor cantidad de bacterias necesarias
para su actividad en suelos nuevos como los
del Chaco”, indicé. Recordé que la firma

lleva cinco afios en el mercado y se consti-
tuye como una pionera en biotecnologia,
segtin manifestd. Trabajan en un 100%
con productos biolégicos naturales, en la
busqueda de una agricultura sustentable.
Sobre la muestra la calific6 de muy in-
teresante y se nota que existe una fuerte
apuesta al desarrollo de la produccién,
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Presencia inédita de Caltech en muestras chaquenas

para lo cual existe una amplia oferta de
tecnologia disponible. Sobre las inquietu-
des de los visitantes, manifesté que hubo
muchas preguntas sobre el estrés hidrico.
Afecta mucho en los cultivos. Con este pro-
ducto podemos combatir eso. Es un bioesti-
mulante que trabaja sobre el mejor manejo
interno de la planta”, destacd.

(Mayor digestiti®
el allmventst

A unque vinculado a propuestas mds
afines a la agricultura, la firma Inno-
vacién, Gestién y Tecnologia S.A. (IGT)
llevé a la Expo Pioneros 2018 sus promo-

ciones de la linea ganadera, tales como
aditivos y otros articulos pensados para la

Novedades de IGT para la pecuaria

elaboracién de balanceados. En ese senti-
do, Mateo Janz, representante comercial
en la zona, resalté el Soyker Silo, de Bio-
tay, una empresa argentina con mds de 25
afos en el mercado. Janz resalté que bési-
camente esta propuesta estd direccionada
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para resolver las demandas de las coope-
rativas locales, en especial de Chortitzer y
Fernheim, en sus respectivas unidades de
balanceados. Invité a los visitantes inte-
resados en la actividad agricola a conocer
igualmente las novedades de la firma para
este segmento.

Cabe mencionar que entre los objeti-
vos de IGT, con mds de diez afios en el
mercado, estd la busqueda de soluciones
para las tareas del campo, pero en condi-
ciones que permitan una armonfa entre el
ambiente y la produccién. Por ello, no es-
catima recursos para incorporar aquellas
tecnologfas que permitan concretar ese
beneficio mutuo y, al tiempo, genere ren-
tabilidades también para el productor. La
presencia en la zona se da a través de las
cooperativas y la siguiente participacién
en exposiciones serfa en la Feria Coopro-
landa, del 21 al 23 de junio, en el local
del Servicio y Asistencia a Productores
de Leche (Saple), de la Cooperativa La
Holanda, cuenca de Campo 9, en J. E.
Estigarribia (Caaguaztl), en donde habrd
énfasis en sugerencias para la lecherfa.
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Cotripar, en sintonia con soluciones
a las demandas de los productores

C otripar fue otra de las destacadas
empresas presentes en el drea de ex-
positoras de la muestra. Bruno Vefago,
director comercial de la firma, resaltd
que desde hace tiempo se viene desarro-

llando una linea de productos que sea
especifica y que atienda a las necesidades
de los productores chaquenos. “Tenemos
una gama completa de equipamiento, tan-
to para ganaderia como agricultura. Esta-
mos demostrando todas nuestras lineas de
alta tecnologia para ambas actividades”,
puntualizd.

La companfa deja huellas en el
mercado chaqueno. Indicé que si bien
el fuerte en la zona sigue siendo la ga-

naderia, la agricultura viene ganando

terreno. “Tenemos demandas por equi-
pos para el agro, desde el ano pasado.
Vendimos algunas unidades de cabeza-
les, GTS, este anio también, principal-
mente para maiz y girasol. Para sorgo,
estd la linea Draper. Ademds, seguimos
con fumigadoras, tractores, con toda la
linea para preparar suelos para brindar
la necesidad de nuestro cliente”, indicé.

Con respecto a la presencia en la re-
gién Occidental, en lo que a ganaderia
se refiere, resalté que Cotripar estd bien
posicionada. “Estamos muy fuertes y con-
tentos y creemos que el cliente lo estd con
la linea de productos Krone. Desde el aio
pasado atendemos muy bien, con la su-
cursal en Loma Plata, muy bien ubicada

para dar soluciones en venta de repuestos
y servicios. Contamos con un equipo téc-
nico permanente, capacitado para una
buena atencion a los clientes y ademds,
ingresando con la fuerza de nuestras md-
quinas para la agricultura en la Oriental,
trayendo al Chaco, porque vemos que en el
futuro vamos a tener una expansion muy
grande en el Chaco”, recalco.

En relacién con la Expo Pioneros,
sin titubear subrayé que “va en la di-
reccién que nuestra empresa apunta, por
ello siempre participa de manera fuerte
en ferias profesionales. La feria es para
los clientes mirar mdquinas, cultivos y
todos los que vienen, ganan con todo
esto. Estamos muy contentos de parti-
cipar de un movimiento técnico para el
productor chaqueno”, aseveré.

Como novedad en la muestra comen-
t6 que, pensando en los problemas en el
campo con las hormigas, se propuso la
linea de cafones. “Es una necesidad en la
zona. La gente viene a mirar, estd contenta,
Junto con Kubn, desarrollamos un equipo
para el Chaco, para sus necesidades. Por eso
consideramos que la Expo Pioneros va en la
direccion de lo que queremos, que es facili-
tar la vida de nuestros clientes, dando mds
rendimiento y mds retorno financiero en su
actividad”, concluyb. lip>
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NOTA DE TAPA

l interés por la Expo Pioneros igual-

mente se vio reflejado en firmas
internacionales presentes en la muestra.
Rafaello Facciolo, agente de Comercio
América del Sur de la companfa italiana
Mulmix, fue el nexo entre las propues-
tas ofrecidas por la firma y el pudblico
visitante a la feria. La propia CEO de la
Mulmix, Marfa Chiara Borella, estuvo
asistiendo los tres dfas del evento, com-
partiendo con los potenciales clientes.
“La palabra misma ‘Pioneros’ dice muchas
cosas. Mulmix ya no es mds pionera porque
lleva 50 arios de historia, pero es una pio-

Calidad triplicada de Mulmix

-
|
-

nera entendida como una punta de lanza
que estd en todo el mundo”, dijo Facciolo.

“Nuestra propuesta es traer calidad,
calidad y calidad. Es la base de la com-
paiita que ofrece tecnologia y sobre todo
engineering, que es asesoramiento al clien-
te antes de venderle algo. Nuestra pro-
puesta no es vender enseguida, es asesorar
al cliente para que compre lo mejor de lo
mejor”, anadié. Sobre la muestra sostu-
vo que representd un desafio participar
de la iniciativa y que desde un principio
se propuso 2 Mulmix su concurso, “por
la potencialidad que hay, futura, no la de
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hoy, aunque hay avances, pero en breve
tiempo esto va a ser de una escala impre-
sionante”, manifesté. También resaltd la
presencia de publico.

La gente vino, participé, tocé. Esa
es la idea, que toque el producto, es lo
que quiere, sentir. Es fundamental eso.
Es bueno y ha sido un éxito para noso-
tros. Consideramos que va a ser un éxito
realmente por las futuras ediciones. So-
bre promociones dijo que hubo algunas
sugerencias en equipos de mixer, pero
lo importante es sentarse y hablar sobre
proyectos. Porque a veces las expectati-
vas con la realidad no concuerdan, de
ahi la importancia de un buen asesora-
miento y hablar sobre aspectos tangi-
bles, viables. Sobre financiacién dijo que
es un tema delicado aunque reconocié
que existen bancos locales que pueden
acompafar proyectos.

Por parte de la compafifa, si bien no
hay financiacién propia, puede contac-
tar con responsables de un seguro euro-
peo, por montos superiores al millén de
délares. Recordé que Mulmix desem-
barcd hace menos de un afio y que tiene
presencia en setenta partes del mundo,
con una amplia red de representantes.
De posibles participaciones en otras
exposiciones dentro del territorio na-
cional dijo que se cerré un ciclo al par-
ticipar en la triada ferial de Agrodind-
mica, Innovar y Pioneros. La intencién
es retornar al predio chaquefio y posi-
blemente a Innovar. Lo siguiente seria
trazar el plan para contar con terreno
propio o arrendado en algin espacio,
para tener referencia fija, permanente,
admitié Facciolo.

La experiencia fue positiva, reiterd.
“Estas ferias nos dieron nombres y la gen-
te nos vio. Lo mejor que hicimos fue traer
equipos. Los visitantes quedaron mara-
villados de como estd la construccion de
equipos. El impacto que generan. La an-
terior vez (cuando era jornada) estuvieron
los ejecutivos y ahi le pidieron participar
de esta muestra con presencia fisica de
los equipos. Es una inversion que se hizo
y creo que va a dar sus frutos”, concluyé
en medio de entendidas pausas duran-
te la entrevista por la priorizacién para
atender a los visitantes interesados en co-
nocer detalles de la empresa y bosquejar
algtin potencial negocio.
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CMP apuntados desde un primer momento

ompafifa Maritima del Paraguay

(CMP) no dudé en dar su apoyo a
la muestra y desde un primer momento
se apunté para participar de la primera
edicién de la Expo Pioneros, tras las ex-
periencias de afios anteriores con las jor-
nadas de campo. Heriberto Lugo, gerente
de sucursal Minga Guaz, indic que tras
cémo se manifestd la gente y quiénes par-
ticiparon de los dias de campo, la firma
decidi6 participar de la nueva iniciativa.
“Desde aquel dia se decidié participar. No
podiamos estar ausentes en una feria muy
importante en la region pero que no todos
tienen la posibilidad de participar. Gracias
al esfuerzo de los directores, porque esto im-
plica muchos gastos, estamos presentes en la
Expo Pioneros”, reiterd. Manifesté que el
objetivo principal fue mostrar su amplia
gama de productos, en donde se destacé
la linea Agrinplex.

“Una necesidad bisica en el Chaco es
contar con reservas de agua. Por eso en el
stand presentaron una imitacion de tan-
que australiano, para mostrar la geomem-
brana de 1.000 micrones. Se usa para
tajamares, tanques australianos, para
sistemas de riego o netamente reservorio
de agua. Tenemos los rollos comederos,
viene con unos ojales ya listos para pasar
alambres, bien tensados, quedan como
batea. Emplea el mismo material de la
geomembrana, también 1.000 micrones,
vienen presentaciones de 25 y 50 metros,

dependiendo de las necesidades de cada
cliente. También exhibimos un silo bolsa,
en este caso de 6 pies”, dijo. Explicé que
la demanda por el producto estd en alza.
“Hoy el Chaco crece bastante su consumo,
antes no era tanto el movimiento, pero des-
de el ano pasado comenzd a moverse agre-
sivamente en la zona. Estamos vendiendo
bastante bien lo que sea silo bolsa en la
actualidad’, manifestd.

Con respecto a otras marcas, subra-
y6 que también se presentaron los tan-
ques de marca Rotor, utilizados para
trasporte de agua o combustible. “Son
tanques de pldstico de alta densidad. He-
chos con roto-moldeo, tiene un sistema
rompe ola interno 100% pldstico, nada de
metal. Son bastantes nobles estos pldsticos,
pues presentan una muy alta dureza, con
mucha resistencia a los golpes. No tuvimos
mala experiencia con ningiin cliente, por
el contrario, estdn muy satisfechos. Todos
los que compran lastimosamente no vuel-
ven porque no se les descompone nunca’,
bromed. A esto se sumaron las denomi-
nadas “bolsas rdpidas”, usadas para semi-
llas, asi como los hilos para costurar las
bolsas, en presentaciones de 200 gramos
y 3 kilogramos. “Tenemos la costurado-
ra de la marca UnionSpecial, americana,
que la representamos desde hace bastante
afios”, reafirmo.

Finalmente, resalté que durante
los tres dias hubo diversas promocio-

nes, sobre todo con precios especiales
al cerrar dentro de la Expo. Anticipé
que la siguiente parada en cuanto a
participacién en ferias como empresa
serfa la Expo Yguazi, en agosto, en la
Plaza de la Amistad de la mencionada
localidad de Alto Parand. Lugo comen-
t6 sobre la buena experiencia tenida en
esta muestra y anuncié que ya se estin
preparando con todo para la siguiente
edicién, que podria incluir un inverna-
dero. “Por falta de espacio y de tiempo,
no construimos. Tenemos toda la linea de
plistico para techo y laterales de inverna-
dero, para nuestro mercado. Es una de las
mejores en el pais, también de la marca
Agrinplex. Es un pldstico difusor, térmi-
co, antivirus, proteccion UV, resine todas
las calidades que requiere un pldstico para
uso de invernadero”, concluyd. li»




NOTA DE TAPA

Neuland con

L a Cooperativa Neuland, otra de las impulsoras de la
iniciativa Pioneros del Chaco, responsable de la mues-
tra, igualmente realizé la difusién de sus actividades y
de sus productos durante el evento. Entre los articulos
estdn los cérnicos del Frigorifico Neuland y en materia
de agroindustrializacién, los pepinos “Newuland”, suge-
ridos para sandwich, picadas o la linea “Premium”, que
igualmente fueron puestos a consideracién del visitante.
De igual forma, se resaltd la reciente licencia ambiental
global obtenida por un proyecto que incluyé estudios,
mapas, capacitaciones y una carta de compromiso para el
manejo racional de drboles, pasturas, animales y agricul-
tura, dentro de un sistema de convivencia de la produc-
cién y el ambiente, en armonia de productividad y sos-
tenibilidad. El reconocimiento abarca a unas 850 fincas,
450 productores y un drea de unas 320 mil hectdreas. En
el sector de los plots de la Expo Pioneros, Neuland acom-
pafné trabajos técnicos de su Servicio Agropecuario (SAP)
con parcelas de rubros para la ganaderia y los resultados
de investigacién obtenidos.

Supply con estreno de los
rodamientos aplicados al
agro de la marca Peer

L a empresa Supply llevéd a la Expo Pioneros 2018
sus diversas propuestas, entre ellas los rodamientos
aplicados al agro de la marca Peer, en calidad de lanza-
miento, indicé Pedro Alvarenga, gerente comercial de la
divisién Industrial y Agroindustrial de la empresa. “Para
n0s0tros es un gusto estar presentes en la primera edicidn.
Consideramos nuestra responsabilidad estar aqui, presen-
tar nuestros productos y hacer este lanzamiento, teniendo
en cuenta la inversion que se hace en el Chaco y apoyando a
las cooperativas de produccidn. Para nosotros es importante
estar aqui, presentando los rodamientos. Tenemos un stand
exclusivo que es para los productos, se pueden ver roda-
mientos, cojinetes, soportes y toda la gama de productos que
se utilizan en el agro”, indicé. En la ocasién igualmente
compartieron momentos en el local el vicepresidente de
Supply, José Buey; el responsable de Logistica y Depar-
tamento de Costos, José Buey, Jr. y Rodrigo Riveros,
asesor de ventas.

Fernheim con lacteos y asesoramientos de su ATF

L a Cooperativa Fernheim igualmente
participé de la feria en su primera
edicién en dos sectores. Por un lado, con
la linea de productos licteos Co-op, en
el drea destinada a los expositores bajo
techo v, por el otro, con un stand al aire
libre para brindar orientaciones a los vi-
sitantes. En este lugar, integrantes de la
Asistencia Técnica Fernheim (ATF) guia-
ban al publico y al interesado en general a
realizar un recorrido por los plots de cul-
tivos para realizar sus explicaciones.
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De La Sobera con maquinarias y vehiculos utilitarios

D e La Sobera participé de la muestra
en el predio de la iniciativa Pioneros
del Chaco con varias de sus divisiones.
Entre ellas, es de resaltar que ofrecieron
vehiculos livianos, utilitarios y tractores
de otras lineas. Para el caso de los automé-
viles se promocionaron las unidades que
califican dentro del denominado “Plan
Familiar”, en especial de la marca Chevro-
let, que se impulsa incluso desde entes fi-
nancieros publicos. En materia netamente
de sugerencias para el campo, el principal
referente de la distribuidora sigue siendo
la marca Massey Ferguson, con propues-

tas de cara a la expansién agricola, segiin
Detlis Funk, asesor de Ventas. En ese sen-
tido, estuvo expuesto durante los tres dias,
la cosechadora MF 5690, que forma parte
de la renovada familia de este segmento,
en donde se destacan las “bibridas”, con
mejoras para mayor rendimiento para
menor consumo, de disefio innovador y
mds capacidad. La unidad es de 220 CV,
clase 4, con mayor capacidad de cosecha
en funcién del sistema hibrido de trilla y
separacién. Este fierro permite sustituir
las cosechadoras convencionales con sa-
ca-paja por dos rotores responsables de la

separacién de los granos. Entre otras ca-
racteristicas, la cabina centralizada brinda
una mejor visibilidad de la plataforma y el
tanque de granos cuenta con una capaci-
dad de 5.5000 litros, con caudal de des-
carga de 86 litros por segundo. La unidad
estuvo exhibida con la plataforma flexible
8250, que corresponde a la linea Dyna-
Flex, la opci6n sugerida para favorecer la
rentabilidad. Son mds ligeras y cuentan
con un exclusivo accionamiento de las
cajas de cuchillas por cardan, para mayor
ahorro al reducir costos de mantenimien-
to y aumentando la durabilidad. CA
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universidad

CONVENIO anquos

La USC inaugura nuevas
instalaciones en Iq sede
central de Asuncion

En el ano 2000 mediante una habilitacion ministerial otorgada por el MEC, la Universidad
San Carlos inicia sus actividades bajo el nombre de Instituto Téenico Superior San Carlos.
Desde entonces la meta fue crecer en calidad con el principal objetivo de acompanar a los
futuros lideres de los Agronegocios. Bajo un crecimiento constante, la USC inauguro en
el mes de mayo un nuevo edificio otorgando un espacio amplio para el desarrollo de los
trabajos de investigacion para sus alumnos, ademas de salas de laboratorio y biblioteca.

senada para albergar diversas  traban en el lugar brindando espacio ver-  zaje, un amplio y tecnoldgico laboratorio
4reas que permitirdn un espa-  dey colorido al edificio. de suelo, agua, alimentos y ciencias bdsicas,

I a nueva infraestructura fue di-  de los drboles de lapacho que se encon-  derno centro de recursos para el aprendi-

cio amplio para los alumnos, “La nueva construccion comprende — asi como oficinas administrativas, aulas
ademds se tuvo en cuenta la conservacion  1.800 metros cuadrados. Alberga un mo-  destinadas para maestrias y postgrados’,
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afirma el Magister Juan Manuel Brunet-
ti presidente del Consejo de Administra-
cién de la USC.

La apertura del evento inicié con la
bendicién del predio a cargo del sacer-
dote Franco Cinello de la Parroquia San
Rafael acompanado de las autoridades
y alumnos de la USC. Cabe mencionar
que ese mismo dfa realizaron la Jornada
de Lideres, donde participaron alumnos
de las diversas filiales con la que cuenta
la universidad en todo el pais.

El Presidente del Consejo de Admi-
nistracién, Mae. Juan Manuel Brunetti
comento6 que, afo tras afo realizan esta
actividad con todos los delegados de cur-
SO para una capacitacion que les permite
fortalecer la capacidad de liderazgo que
posee; ademds la actividad ayuda a com-
partir con agentes del sector productivo
y sus experiencias dentro del sector. Asi
también permite la integracién de las
distintas filiales como una sola.

Actualmente la USC cuenta con mds
de 6.500 alumnos y estd enfocada a la
formacién de jévenes para el trabajo en
el sector productivo. De la universidad
San Carlos han egresado mds de 2.000
jovenes que se encuentran contribuyen-
do desde su profesién en el sector pro-
ductivo.

Las carreras que ofrece la universidad
son: Administracién Agraria, Agrono-
mia (Acreditada por la Agencia Nacio-
nal de Evaluacién y Acreditaciéon de la
Educacién Superior — ANEAES), Zoo-
tecnia (En proceso de Acreditacién por
la ANEAES), Forestal, Tecnologia de
Alimentos y Ciencias Ambientales, cuya

misién es la formar personas capaces de
liderar el desarrollo productivo, sosteni-
ble y desenvolverse competitivamente en
el agronegocio.

“El Paraguay necesita de nuevos lide-
res que puedan manejar el negocio del agro
que constituye el puntal de la economia

actualmente, tanto la produccion agricola,
ganadera y forestal. Estamos convencidos
que desde la sede central y las 12 filiales
del interior podemos cumplir con esa mi-
sidn de formar lideres para llevar adelante
el sector”, afirmé el Mae. Juan Manuel
Brunetti. CA
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Mas produceion y
reservas para la
nueva campana

I USDA estimé la cosecha mundial

de soja de la campana 2017/2018 en
336,70 millones de toneladas, sin cambios
respecto de mayo. Las existencias finales
fueron calculadas en 92,49 millones, frente
a los 92,16 millones del mes pasado y a los
91,35 millones previstos por el mercado.

Para Estados Unidos, el USDA elevé
de 54,16 a 54,84 millones de toneladas
el volumen de la molienda y de 57,78 a
58,46 millones el uso total, en tanto que
mantuvo en 56,20 millones el saldo ex-
portable. Asi, las existencias finales fue-
ron calculadas en 13,75 millones de to-
neladas, por debajo de los 14,43 millones
de mayo y de los 14,21 millones previstos
por el mercado.

La cosecha de Brasil fue estimada por
el USDA en 119 millones de toneladas, por
encima de los 117 millones del informe de

mayo, en tanto que el saldo exportable fue
calculado en 74,65 millones, frente a los
73,30 millones precedentes.

Para la Argentina, castigada por la se-
quia y luego exceso hidrico estimé una co-
secha de 37 millones de toneladas de soja,
por debajo de los 39 millones estimados
en mayo. El saldo exportable fue reducido
de 4,20 a 3,50 millones de toneladas. Las
compras chinas fueron sostenidas en 97
millones de toneladas.

Campana 2018/2019. Para la cam-
pana 2018/2019, el USDA estimé la co-
secha de soja en 355,24 millones de tone-
ladas, por encima de los 354,54 millones
de mayo. Las existencias finales fueron
calculadas en 87,02 millones, frente a los
86,70 millones del mes pasado y a los 86,74
millones previstos por el mercado.

Para la nueva campafa estadouniden-
se, que se inicia con buenas condiciones
climiticas para los cultivos, el USDA
mantuvo su proyeccién de cosecha en
116,48 millones de toneladas; elevd de
54,30 a 54,43 millones la molienda y
de 57,98 a 58,11 millones el uso total,
mientras que mantuvo en 62,32 millones
la ambiciosa meta de exportaciones. El
stock final previsto en 10,48 millones de
toneladas, por debajo de los 11,29 millo-
nes de mayo.

Para Sudamérica, el USDA elevé de
117 a 118 millones de toneladas su previ-
sién para la cosecha de Brasil y de 72,30
a 72,95 millones su saldo exportable. En
tanto que para la Argentina mantuvo sus
proyecciones en 56 y en 8 millones de to-
neladas, respectivamente.

Las importaciones de China fueron
calculadas por el USDA en 103 millones
de toneladas, sin cambios.

Leve merma en cosecha
y stock mundial

1 USDA estimé la produccién global

de maiz de la campana 2017/2018 en
1034,77 millones de toneladas, por debajo
de los 1036,66 millones previstos en mayo,
mientras que el stock final fue proyectado
en 192,69 millones, frente a los 194,85 mi-
llones del trabajo anterior y a los 193,39 mi-
llones estimados por los operadores.

En su repaso por la vieja campana es-
tadounidense, el USDA elevé de 56,52 a
58,42 millones de toneladas su estimacién
sobre las exportaciones de maiz. Ese dato
hizo que las existencias finales descendie-
ran de 55,40 a 53,40 millones y que que-
daran por debajo de los 55,02 millones
previstos por el mercado en la previa del
reporte oficial.

Para Brasil, el USDA la estimé en 85
millones de toneladas, por debajo de los 87
millones de mayo. El saldo exportable fue
calculado en 29 millones, frente a los 30 mi-
llones del informe precedente.

Cotizaciones en Chicago @s-oe-1s)

Soja

Trigo

Fuente: CBOT.

Maiz

Mes US$/t Mes US$/t Mes US$/t
Agosto-18 321 Julio-18 175 Julio-18 137
Setiembre-18 322 Setiembre-18 180 Setiembre-18 141
Noviembre-18 325 Diciembre-18 186 Diciembre-18 145
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Para la Argentina, el USDA estimé la co-
secha de maiz en 33 millones de toneladas,
sin cambios respecto del mes pasado, en tanto
que las exportaciones fueron sostenidas en 25
millones.

Campana 2018/2019. Para la campafa
2018/2019 la produccién mundial de maiz fue
calculada en 1052,42 millones de toneladas,
por debajo de los 1056,07 millones previstos en
mayo, mientras que el stock final fue proyecta-
do en 154,69 millones, frente a los 159,15 millo-
nes del trabajo anterior y a los 157,56 millones
estimados por los operadores

En cuanto a la nueva campana, el USDA
mantuvo su previsién sobre la cosecha de los
Estados Unidos en 356,63 millones de tone-
ladas; redujo de 136,53 a 135,90 millones el
uso forrajero, pero elevé de 317,26 a 317,90
millones el uso total. Lo que compensé el me-
nor uso forrajero e incluso elevé el uso total
fue el aumento del uso de maiz para etanol,
de 142,88 a 144,15 millones de toneladas. Las
exportaciones, en tanto, fueron sostenidas en
53,34 millones. Con estos ajustes, y teniendo
en cuenta la caida del stock inicial, de 55,44 a
53,40 millones, el organismo proyecté las exis-
tencias finales en 40,07 millones de toneladas,
por debajo de los 42,73 millones de mayo.

Para la lejana aun cosecha sudamericana, el
USDA mantuvo en 96 y en 41 millones de to-
neladas las cosechas de Brasil y de la Argentina,
cuyos saldos exportables fueron proyectados en
31 y en 27 millones, respectivamente.

Entre los principales demandantes de maiz
la tinica modificacién aparece en los paises del
Sudeste Asidtico, con una merma de sus com-
pras 17 a 16 millones de toneladas. Para el resto
no hubo cambios, esto es, la Unién Europea im-
portard, segun el USDA, 16 millones de tonela-
das; México, 16,70 millones; Japén, 15 millo-
nes; Egipto, 9,70 millones, y China, 5 millones.

Mayor stock previsto

1 USDA estimé la cosecha de trigo

de la campana 2017/2018 en 758,22
millones de toneladas, casi sin variantes
frente a los 758,38 millones del informe
de mayo. Las existencias finales fueron
proyectadas en 272,37 millones, frente a
los 270,46 millones del mes anterior y a los
269,99 millones calculados por los opera-
dores. En su revisién de la pasada campana
estadounidense, el USDA redujo de 24,77
a 24,49 millones de toneladas las exporta-
ciones. Esto hizo que el stock final subiera
de 29,13 a 29,40 millones y que quedara
casi en linea con los 29,37 millones pre-
vistos por el mercado. Las exportaciones
de Rusia fueron elevadas una vez mds, de

39,50 a 40,50 millones de toneladas

Campana 2018/2019. Para la
campafia 2018/2019, el USDA estimé la
produccién de trigo en 744,69 millones
de toneladas, por debajo de los 747,46
millones del informe de mayo. Las exis-
tencias finales fueron proyectadas en

266,16 millones, frente a los 264,33 mi-
llones del mes anterior y a los 263 millo-
nes calculados por los operadores.

Asimismo el USDA estimé la co-
secha total de trigo estadounidense en
49,74 millones de toneladas, por encima
de los 49,57 millones de mayo y de los
49,59 millones previstos por el mercado.
La mejora productiva respondié al incre-
mento del rinde promedio, que pasé de
31,47 a 31,54 quintales por hectédrea.

Mantuvo las importaciones en 3,67
millones; el uso forrajero en 3,27 millo-
nes, y el uso total en 31,22 millones. Las
exportaciones fueron elevadas de 25,17
a 25,86 millones. Las existencias finales
fueron proyectadas en 25,74 millones de
toneladas, por debajo de los 25,98 millo-
nes del mes pasado y de los 26,07 millo-
nes calculados por los privados.

El USDA también redujo de 72 a
68,50 millones de toneladas la produc-
cién de Rusia y de 36,50 a 35 millones
su saldo exportable. Para Ucrania y de
Kazajstdn fueron sostenidas sin cambios
las cosechas de 26,50 y de 14 millones,
y con exportaciones por 17 y por 8 mi-
llones, respectivamente.Para Canadd la
produccién fue estimada en 32,50 millo-
nes de toneladas y el saldo exportable, en
23,50 millones, sin cambios.

La cosecha de Australia fue sostenida
en 24 millones y sus exportaciones, en
17 millones. Para La Unién Europea, el
USDA redujo de 150,40 a 149,40 millo-
nes la cosecha, pero mantuvo sus impor-
taciones en 5,50 millones y sus exporta-
ciones, en 29 millones.

La produccién de la Argentina fue
proyectada en 19,50 millones de tonela-
das y las ventas externas, en 14,20 millo-
nes, sin cambios.

Méquinas vendidas. Hasta Mayo-2018
Tractores Fuente: Cadam.

John Deere 308
Massey Ferguson 170
New Holland 110
Valtra 86
Case 56
Mahindra 16
LS 10
Deutz-Fahr 5
Landini 5
Total 766
Cosechadoras Fuente: Cadam.
New Holland 82
John Deere 61
Case 24
Massey Ferguson 12
CLAAS 8
Valtra 0
Total 187

Maquinas, los tractores

| movimiento comercial en las maquinarias agri-

colas sigue dindmico, principalmente los tractores
estdn de parabienes, ya que durante el mes de mayo este
segmento logré una buena cantidad de unidades ven-
didas, tal es asi, que al cierre del quinto mes del afio
ya fueron vendidas 766 tractores, segin los datos de la
Cémara de Automotores y Maquinarias (Cadam).

Durante el mes de mayo se vendieron unas 176
unidades de tractores, cantidad similar al mes prece-
dente. La mayorfa de las marcas sumaron ventas, hasta
las m4s reciente incorporada en el mercado, LS.

En cosechadoras también suman las ventas, aun-
que en menor proporcién. Hasta el mes de mayo fueron
vendidas 187 cosechadoras. La preferencia en cuanto a
las marcas se mantiene estable hasta el momento. En

siguen de parabienes

tractores, John Deere permanece en primer lugar con el
40% del mercado, en segundo lugar estd Massey Fergu-
son con el 22% del mercado y en tercer lugar se posicio-
na New Holland con el 14% de las ventas.

En cuanto a cosechadoras, New Holland sigue al
frente con el 44% del mercado, en segundo lugar que-
dé6 John Deere con el 33% del mercado y en tercer lugar
Case IH con el 13%. De seguir esta tendencia, el 2018
podiria ser uno de los mejores afios del sector de maquina-
rias, luego de la caida de los precios de los commodities.

Pese a los afios dificiles que pasé el sector, este no
quedé atrds sumé innovaciones presentando nuevos
desarrollos, mejoré los servicios posventa y promovid
nuevas alternativas de financiacién, en ocasiones am-
paradas por los servicios financieros de las fébricas.
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fortalece su apuesta

por el medio ambiente

a firma Agropeco apuesta por

la preservacién del medio am-

biente y la produccién agrope-

cuaria y forestal sustentable.
La misma cuenta con una reserva de
6.300 hectdreas de bosque en el depar-
tamento de Alto Parand, de los cuales
2.600 hectdreas cuentan con Certificado
de Servicio Ambiental y unos 3.000 es-
tdn bajo el Plan de Manejo Forestal.

El Ing. Juan Nunez, gerente de la
empresa, explicé que el Plan de Manejo
Forestal permite a Agropeco realizar una
extraccién selectiva de los drboles que ya

extraidos, a través de un plan de reposi-
cién con especies nativas. Esto se realiza
luego de un censo previo.

Mencioné que a méds de la madera,
los subproductos de los drboles extraidos
son aprovechados como biomasa, lefia y
carbén. Esta empresa produce y exporta
carbén al mercado chileno, donde envia
unos 60.000 kilogramos por mes.

Reforestacion. Ademis de los bos-
ques nativos, actualmente cuenta
700 hectireas de 4rea refores

eucalipto y anhela que estag
plantada también sea

certificacién de sg

Juan Nunez, gerente

de la empresa.
ACTUALIDAD DEL CAMPO AGROPECUARIO



Certificados ambientales. Nufez
comentd que la empresa logré comerciali-

zar el afo pasado los Certificados de Ser-
vicios Ambientales de 1.700 hectdreas a
dos empresas constructoras. Aun dispone

de un sobrante de 900 hectdreas. El di-
rectivo de la empresa hace un llamado al

gbicrno para que haga cumplir las lg
anera a que mds empres
es y Otros cis

cubrir los costos que demanda el mante-
nimiento del drea boscosa.

Buenas practicas agricolas.
En su afdn de preservar el medio ambien-
te tamabi buenas practi-

de suelo,

en

retirados los residuos sélidos, luego de la
aplicacién de los productos y el previo el
triple lavado y/o lavado a presién.

La empresa Agropeco cumple con
las legislaciones ambientales en todos
sus emprendimientos y apuesta por una
produccidn sustentable y sostenible.

\// Agropeco S.A.




DVA CELEBRA SU ANIVERSARIO

Con el lanzamiento de nuevas
tecnologias y capacitacion

DVA Agro Paraguay festejo sus 10 anos en el mercado local y
50 anos de presencia a nivel mundial. La celebracion incluyo
charlas técnicas, difusion sobre los trabajos de la empresa a
nivel nacional y mundial. Capacitacion sobre manejo adecuado
de malezas resistentes y el lanzamiento de nuevas tecnologias
como el Predecessor y Avoid, entre otras actividades. El encuen-
tro se llevo a cabo el 1 de junio pasado, en el Gran Nobile Hotel,
en Ciudad del Este. Estuvieron presentes directivos de la mul-
tinacional de Alemania, China, Argentina y Paraguay, ademas
de numerosos invitados especiales de diferentes puntos del pais.
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urante el evento el gerente

general de DVA en Paraguay,

David Veldzquez manifest6

que alcanzar la solidez de
una empresa en Paraguay en 10 afos,
es un motivo para celebrar. Por ello, la
firma organizé una reunién de confra-
ternidad entre los directivos nacionales
e internaciones, funcionarios y nume-
rosos clientes.

En la oportunidad realizaron una
difusién de trabajos de la empresa en
Paraguay y en otros paises donde opera,
capacitacion, presentacién de nuevas so-
luciones, en herbicidas y fungicidas, que
ayudan a alcanzar una mejor producti-
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vidad. Ademds de festejar una década
de trabajo en Paraguay, también celebré
el aniversario niimero 50 del grupo ale-
mén DVA a nivel global.

En el transcurso de la mafana, el
programa incluyé una exposicién so-
bre la historia de DVA Global, que fue
desarrollada por Peter Zimmermann,
director financiero global de DVA en
Hamburgo, Alemania. La nueva visién
de DVA. Las tendencias del mercado. Y
diferenciacién de Post Patentes, estuvo a
cargo de Sergio Rodriguez, director glo-
bal de marketing. El tema caracteristicas
y situacién del mercado de agroquimi-
cos en China, fue expuesto por Thomas
Tongli, gerente general de DVA China.
El dltimo tema de la mafiana estuvo a
cargo de David Veldzquez, gerente gene-
ral de DVA Paraguay, quien compartié
la Historia de DVA Paraguay.

El programa continué por la tarde
con una charla del doctor Jacob Chri-
toffoleti, investigador de la Universidad
de ESALQ-Brasil, con el tema “Manejo
de malezas resistentes”. Y la serie de char-
las concluyé con la presentacién de los
lanzamientos 2018, Predecessor y Avoid
de DVA Paraguay, que estuvo a cargo de
Luis Bruel, gerente de marketing en Pa-
raguay. Las charlas incluyeron ademds
un espacio de preguntas y respuestas,
que fueron aprovechados por los parti-
cipantes para aclarar dudas.

Posteriormente, la jornada de con-
fraternidad siguié con el momento de

recreacién, donde los invitados com-

David Velazquez, gerente
general de DVA en Paraguay.

partieron un encuentro futbolistico,
que se disputé entre los equipos Avoid
vs Predecessor.

Ya en horas de la noche, los anfi-
triones organizaron una cena show,
donde aprovecharon para hacer la en-
trega de reconocimientos a directivos,
funcionarios y clientes, por la impor-
tante colaboracién para el fortaleci-
miento de la empresa durante el tras-
curso de estos 10 afios.

La historia de DVA Global

I director financiero (CFO) de DVA

en Alemania, Peter Zimmermann
realizé un resumen sobre la formacién
del grupo, las principales transformacio-
nes que sufrié y presentd las divisiones en
las que trabaja la multinacional.

Durante su exposicién recordé que
en 1968 se fundé la matriz de DVA y
comenzd a ofrecer servicios de importa-
cién y exportacién. En 1976 DVA abrié
su primera oficina en el exterior, con una
representacién en Beijing, China. Mds
Tarde la oficina se trasladé a Shanghdi
bajo la denominacién de DVA Chemi-
cals Shanghdi Led.

En 1983 la compaiia se divide en
diferentes unidades, que mds adelante se
conocieron como Appenship y Appen-
trade. En 1998, continué avanzando
y comenzé a explotar nuevas 4reas de
comercio y crecimiento. Inicié la co-
mercializacién de aditivos alimenticios
y productos farmacéuticos. También se

Los participantes atentos a las charlas.

realizé la construccién de la primera em-
presa subsidiaria en este sector, en Méxi-
co, que en la actualidad es DVA Mexica-
naS.A. de CV.

En el ano 2004 DVA inicié los ne-
gocios con pldsticos técnicos, y se con-
virtié en la primera divisién del grupo
que concentra su actividad comercial en
la venta nacional de Alemania. Después
de muchos afios de éxitos y crecimiento,
los socios del grupo se separaron y DVA
se retird del comercio maritimo.

En el 2007 el grupo DVA se dividié en
tres dreas de comercios nicleos, que en la
actualidad se conocen como: DVA Agro,
que se dedica a la comercializacién, pro-
duccién y distribucién de productos >

Peter Zimmermann,

director financiero (CFO)
de DVA en Alemania. PY
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agroquimicos. DVA Plastics, que trabaja
en la comercializacién europea de plésti-
cos técnicos. Y DVA Health & Nutrition,
que se dedica a la comercializacién, pro-
duccién y distribucién de productos far-
macéuticos y aditivos alimenticios.

Destacé que en el afio 2008 el grupo
inici6 sus actividades en Paraguay, con
DVA Agro Paraguay. “Decidimos comen-
zar a trabajar en Paraguay por ser un pais
relativamente estable politicamente. Con
un crecimiento econdmico por encima del
promedio en América Latina, con una
moneda estable y no voldtil, un sistema
financiero estable y con bajos impuestos.
Ademds por el atractivo de su agroindus-
tria creciente y un volumen de mercado
interesante”, agrego.

La central del grupo se encuentra
en Hamburgo, Alemania. Las empresas
subsidiarias DVA de la divisién agro-
quimicos estidn presentes en Ucrania,
China, India, Africa del Norte y del Sur,
Argentina, Pert, Brasil, Costa Rica, Co-
lombia y Paraguay.

2018. El directivo de DVA Global, Peter
Zimmermann manifesté que actualmen-
te el grupo cuenta con mds de 320 cola-
boradores a nivel mundial, en 19 lugares
operativos y 13 paises. El desarrollé como
un “Global Player”. Con los servicios in-
tegrados alrededor de la comercializacién
y desarrollo de productos la empresa, se
convirtié en un fuerte soporte para sus
clientes en todos los paises del mundo.
Afirmé que luego de vender las operacio-
nes conjuntas en Brasil y México en afos
pasados, DVA cerrd el 31 de diciembre de
2017 con un volumen de ventas total de
unos 150 millones de euros.

DVA, vision, tendencia
y diferencias

a nueva visién de la divisién Agro

de DVA, las tendencias del mercado
mundial de agroquimicos y las diferen-
cias de productos y servicios, fue el tema
desarrollado por el director global de
marketing de DVA, Sergio Rodriguez.

Entre los principales puntos de su
presentacién, abordd los factores que
modifican el valor del mercado. Estos
son los factores coyunturales, clima,

Sergio Rodriguez, director
global de marketing de DVA.

precio de commodities; los factores per-

manentes y los aspectos regulatorios. Los
avances tecnoldgicos que marcaron cam-
bios sustanciales en la industria en los
tltimos 20 y 30 afios, como la aparicién
de las Sulfonil Ureas entre los afios 80 y
90, la Soja RR en el 97, la aparicién de
las Diamidas en el 2008 y la Soja Bten el
2014. A partir del 2018 se va a comenzar
a notar un crecimiento del mercado nue-
vamente. En el 2017 hubo una caida en
Latinoamérica, que fue compensada por
algunos paises, como América del Norte.
Se espera una recuperacion del mercado
en el 2018 que viene de China, mediante
el control ambiental, porque cuentan con
una nueva Ley Ambiental”, dijo.

En cuanto al escenario actual del
mercado global, en relacién a la tec-
nologfa, manifestd que se encuentra la
biotecnologia con la consolidacién de
los eventos. No se esperan innovacio-
nes revolucionarias en el mediano pla-
zo, particularmente en el segmento de
herbicidas. El ciclo de vida es mds corto
para cualquier innovacién en el mercado
y los productos biolégicos tendrdn ma-
yor demanda.

Respecto al mercado indicé que exis-
ten grandes adquisiciones y fusiones en
la industria (Bayer-Monsanto, Dow-Du-
pont, Chemchina-Syngenta). La incerti-
dumbre que existe con relacién a China,
por el precio y la disponibilidad, de un
pals que avanza en la cadena de valor.
Para los cultivos, existen avances en ma-
nejo de malezas de dificil control y resis-
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tentes. También se observa un cambio en
la composicion de las plagas.

Afirmé que no se esperan eventos
disruptivos en el corto plazo. Se esperan
gestores de crecimiento de mercado en
cinco afios mds, con herbicidas, insecti-
cidas para chupadores y mercado de bio-
légicos (con bioestimulantes y productos
para la proteccién de cultivos). El mer-
cado CPP (productos de proteccién de
cultivos) estaria creciendo en valor a una
tasa de 2% y 3%, en el mediano plazo.

DVA en el escenario. El director
global de marketing destacé que los va-
lores de Grupo DVA son la conciencia
con el medio ambiente, ética en los ne-
gocios y respeto a las personas. En cuan-
to a los principios de la firma, resalté que
el foco es el cliente, la simplicidad, al-
tos estdndares de calidad y la excelencia
operacional.

Explic6 que DVA Agro es una em-
presa especializada en el desarrollo de
productos diferenciados. Se caracteri-
za por tomar una posicién versdtil en
la cadena de valor. Hacia atrds, en una
posicién como productor, mediante la
asociacién con las principales fébricas
en China e India y garantizando el abas-
tecimiento. Y hacia delante, con el avan-
ce de acceso al mercado, con la compra
de AGM (en Argentina), en Sudiéfrica y
Subsahara, en Europa del Este y Cen-
troamérica.

Sefald que la diferenciacién de pro-
ductos es otra de las caracteristicas por
la que se destaca la compaiia, porque
brinda nuevas tecnologfas para molécu-
las actuales, con més de 700 registros en
55 paises. El desarrollo de nuevos pro-
ductos basados en moléculas actuales.
DVA cuenta con 10 desarrollos propios
en los tltimos 3 afos. Ademds del des-
envolvimiento de nuevos productos ba-
sados en moléculas nuevas patentadas,
ya que cuenta con 8 nuevos productos
en proceso de desarrollo.

También se caracteriza por los nue-
vos segmentos de productos, entre ellos
menciond los bioestimulantes y produc-
tos para la proteccién de los cultivos,
como Incentia® una linea de biolégicos
de DVA. Comenté que esperan realizar
el primer lanzamiento de esta nueva li-
nea en Paraguay el préximo afo. En
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productos tensioactivos, cuenta con es-
pecialidades quimicas, soluciones para
aplicacién de fitosanitarios, produc-
tos industriales y productos Tank Mix
y micronutrientes, con AGM Special
Chemicals, una linea de tensioactivos de
desarrollo y produccién propia.

Sergio Rodriguez destacé que otra de
las bondades de la empresa es la excelen-
cia operacional. Se preocupa por asegurar
la calidad, a través de su Centro de Con-
trol de Calidad y los estdndares de certifi-
cados. E1 100% de los productos son con-
trolados en laboratorios propios y 1500
m2 de laboratorios. Cuenta con estin-
dares internaciones CIPAC-FAO-AOAC
ISO/IEC 17025. Dispone de una impor-
tante logl'stica, compuesta por equipos
operativos propios en China e India, con
20 funcionarios; un centro operativo de
control en Hamburgo y una planta de
produccién propia en Argentina.

El Objetivo. El disertante afirmé que
el grupo DVA apunta a ser la compafiia
mds 4gil del mercado, con un portafolio
de productos adaptados a cada mercado
donde participan. Con un producto de
desarrollo propio por afio, como minimo,
con la integracién de productos quimicos
y biolégicos, ademds de lograr productos
de patente dentro del portafolio en los
préximos 5 afios. “Esto es lo que pueden es-
perar de DVA. Esto significa ir avanzando

cada vez mds, juntos”, dijo.

Situacion del mercado de
agroquimicos en China

A su turno el gerente general de DVA
en China, Thomas Tongli presentd
el tema Mercado de agroquimicos en
China. El abastecimiento, politicas am-
bientales del gobierno y diferencias.

Durante su presentacién destacd
que China cuenta con una poblacién de
1.400 millones de habitantes. Es un pais
importante en materia de importacién
de alimentos.

Como estrategia nacional, el pais
tiene asegurada la produccién de trigo
y arroz. En la produccién de granos, la
soja es un producto muy especial. El
afio pasado importaron alrededor de 90
millones de toneladas de soja, lo que re-

Thomas Tongli, gerente

general de DVA en China.
YT -

presenta aproximadamente el 90% del
consumo de China.

Manifesté que en China no se per-
mite la siembra de soja genéticamente
modificada. Pero el 80% de todo lo que
importa es genéticamente modificado.

En cuanto a los agroquimicos, sefia-
16 que China exporta a 182 paises, por
un valor de 6800 millones de délares. El
60% de la produccién es para exporta-
cidn, lo que representa unos 1400 millo-
nes de toneladas del producto, un tercio
del total. En la actualidad existe un de-
crecimiento de la produccién agroquimi-
cos, como una estrategia que busca evitar
el crecimiento.

El pais asidtico cuenta con una esta-
distica de registros bien establecida y el
costo de los registros son cada vez mds al-
tos. Hasta el ano 2014 se registré un cre-
cimiento sostenido de las exportaciones.
En el 2015 y 2016 se noté una disminu-
cién de las exportaciones. El afio pasado
se dio una recuperacion del mercado de
las exportaciones.

Los herbicidas siempre son de mayor
valor entre todos los tipos de productos,
le sigue los insecticidas, fungicidas y re-
guladores de crecimiento. Los productos
reguladores de crecimiento registraron
un aumento importante de participa-
cién en el mercado. El indice de precios
desde el 2017 tuvo un comportamiento
ascendente, principalmente en la segun-
da mitad del afo, cuando comenzaron
implementar de manera més rigurosa los
controles ambientales.

Control ambiental. Thomas Ton-
gli destacé que China implementa ac-
tualmente una politica ambiental gu-
bernamental que tiene como meta la
reduccién del nimero de fabricantes de
agroquimicos. El objetivo es la dismi-
nucién de la cantidad de fibricas a 100
plantas, con un control de calidad y de
efluentes. “Hace 20 arios atrds, teniamos
unos 4.500 productores de agroquimicos,
de los cuales 1.500 son con sintesis de grado
técnico. Actualmente tiene 1.870 produc-
tores de agroquimicos, de los cuales 488 son
sintetizadores de grado técnico. En el futu-
7o esperan contar con solo 100 productores.
Lo que significard mucho menos oferta y
menos jugadores en el mercado de la pro-
duccion. Y el costo se traslada en el precio
Jfinal del producto”, dijo.

Con la nueva politica ambiental en
China, afirmé que el gobierno espera
hacer una mayor inversién en calidad,
desarrollo, la busqueda de nuevas mo-
léculas, con una reduccién de la conta-
minacién ambiental. “Muchas fibricas
pequerias y medianas van a desaparecer,
porque no podrdn soportar las inversiones
que requieren la nueva politica, de ser
mds amigables con el medio ambiente”,
expreso.

Comenté que esta politica ambien-
tal estd en marcha. China ejerce un
control sobre las plantas de agroqui-
micos mediante el gobierno central y
paralelamente también a través de las
provincias. Destacé que son equipos de
control rigurosos, que tienen la autono-
mia para frenar la produccién de una
fibrica que se encuentra bajo inspec-
cién, aplicar fuertes multas o enviar a
prisién a los propietarios de las indus-
trias que no se adecuen a las nuevas dis-
posiciones.

“Una de las nuevas disposiciones am-
bientales, es ordenar a todas las fiabricas
de agroquimicos, que se encuentran en las
cercanias de rio Yangtsé, que se alejen 1
km de distancia del rio. El principal costo
del traslado de las fdbricas corre por cuen-
ta de cada una de ellas, con alguna ayuda
del gobierno. Es un tema muy importante,
porque el 60% de las fibricas productoras
de glifosato de China estdn a lo largo del
rio Yangtsé. Esta es una de las razones por
las que repentinamente el glifosato estuvo
en falta”, explicé. li»
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En otro momento indicé que se es-
pera que para el 2020 la provincia de
Shandong tenga una reduccién del 20%
de las fibricas y en Jiagnsu el cierre del
40% a 50% de las planta de produccién
de agroquimicos. La aplicacién de estas
fuertes medidas de control ambiental se
debe a la polucién ambiental en China
alcanzé niveles muy elevados.

Importancia de los buenos
proveedores. El gerente general de
DVA China manifest$ que existen varios
factores a tener en cuenta a la hora de
elegir un proveedor. Recomendé la im-
portancia de asegurarse si el proveedor
tiene licencia legal para la produccién,
para asegurar la entrega a tiempo. Si se
encuentra en lugares apropiados para la
produccién, permitird tener una pro-
duccién a largo plazo y estable. Y si el
proveedor cuenta con instalaciones apro-
piadas para el tratamiento de efluentes.
Afirmé que DVA realiza una selec-
cién rigurosa de sus proveedores. Cuenta
ademds con un importante laboratorio de
control de la calidad, con mds de 20 técni-
cos, donde no solo se realizan andlisis para
elaboracién de productos propios, sino
también de productos de otras companias.

Evolucion de DVA Paraguay

VA fue fundada en Paraguay en el
afio 2008. El gerente general de
DVA Paraguay, David Veldzquez mani-
festé que la vision de la empresa es ser
percibida como una firma que entrega
valor agregado a través de la oferta de
productos de calidad y servicios para sus
clientes. La misién es alcanzar una rela-
cién comercial duradera con sus clientes,
mediante la oferta de un paquete comple-
to de servicios, combinados con produc-
tos de buena calidad y entregas a tiempo.
En cuanto a los valores, destac6 que la
responsabilidad de DVA Paraguay S.R.L.
es mantener un negocio econémicamen-
te sano y prospero, donde sus empleados
estén motivados, inspirados y preparados
y que encuentren oportunidades para de-
sarrollarse como personas y profesionales,
con alto respeto al medio ambiente.
Expresé que los pilares estratégicos
del crecimiento sustentable en estos 10

David Velazquez, gerente general de DVA Paraguay

afos son los productos de calidad, servi-
cios diferenciados, el sistema de distribu-
cidn, la capacitacién de las personas y la
atencién a los clientes.

Mostré un histérico ventas de la em-
presa, que indica que las ventas comenza-
ron a realizarse en el dltimo trimestre del
afio 2008, y que la empresa fue creciendo
a una tasa del 40%. “Tuvimos asios dificiles,
donde tuvimos que hacer una pausa para salir
adelante. A pesar de esto siempre la empresa
mostrd un crecimiento positivo y seguro”, dijo.

Comenté que el mercado de agroqui-
micos en Paraguay se mostrd relativamen-
te estable en los tltimos afios. DVA ocupa
la posicién niimero 12 en el ranking, entre
las 15 principales empresas del rubro.

Actualmente cuenta con 45 registros,
de los cuales 9 son herbicidas, 12 insectici-
das, 9 fungicidas y 15 foliares. Entre todos
estos productos 8 de ellos son productos
ReadyMix, que son mezclas prontas de 2
o mas ingredientes activos, que permiten
brindar un mejor control de las plagas en
los cultivos. Estos proyectos surgen a par-
tir de una idea del equipo técnico de DVA,
con el objetivo de proveer al mercado una
solucién més completa para los problemas
que enfrenta el agricultor.

Recursos humanos. En la actua-
lidad DVA Paraguay cuenta con un equi-
po de colaboradores de 26 personas. “E/
90% de los funcionarios son profesionales
universitarios. Todo el staff de ventas son
ingenieros agrénomos con patente profesio-
nal, que da la seguridad de tener a las per-
sonas idéneas para cada posicion”, agregé
David Veldzquez.
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Para el soporte técnico todos los
asesores técnicos y de ventas de la firma
cuentan con un maletin, denominado
DVA Crop Expert, que cuenta con di-
versos equipos técnicos. Entre ellos me-
didor de clorofila, medidor de humedad
del suelo, lupas, parquimetros, balanzas
de precisién, que ayudan a brindar un
servicio diferenciado a los clientes.

Confianza. Concluyé que DVA es
una empresa que se diferencia en el mer-
cado, por la calidad de productos y servi-
cios. Por la confiabilidad hacia el agente
de negocios, en los aspectos comercial y
técnico. La agilidad en logistica y docu-
mentacién, por el relacionamiento estre-
cho que tiene con sus clientes. Resalté
ademds la constante innovacién, con el
lanzamiento de dos o tres nuevos pro-
ductos por afio; y el importante soporte
de la casa matriz, asentada en Alemania
y las oficinas en China e India.

Manejo de malezas
resistentes

L a charla técnica de la jornada estu-
vo a cargo del doctor Pedro Jacob
Christoffoleti, docente de la Universidad
ESALQ. Durante el transcurso de su pre-
sentacién se refirié a la resistencia de ma-
lezas, la importancia de incorporar herbi-
cidas residuales y manejos adecuados.
Manifesté que para tener éxito en el
manejo de plantas dafiinas, en cualquier
tipo de cultivo, se necesita siempre co-
menzar haciendo el manejo de la forma
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adecuada. “Comenzar limpio y mantener
limpio el cultivo hasta la cosecha”, dijo.

Explicé que para comenzar de ma-
nera perfecta, se requiere una desecacion
adecuada. Para ello, recomendé volver
a utilizar herbicidas residuales, con una
buena cobertura del suelo. En este as-
pecto es importante realizar la aplicacién
del herbicida en el estadio correcto de la
planta dafina.

Presenté un gréfico que representa
las pérdidas de productividad que tie-
ne la soja por la infestacién de Conyza
(Buva denominada cominmente). “Si
la buva ingresa dentro de la soja porque
no fue controlada en la desecacion, las
pérdidas son mucho mayores en relacion
a una buva que nace ya dentro del cultivo
de soja. Si la buva nace con la soja, cada
planta reduce 1% de su productividad. Si
una planta de buva germina 38 dias an-
tes de la emergencia de soja y el productor
no controla en la desecacion, cada planta
va a disminuir un 12% de su productivi-
dad. Si tengo una planta de buva que no
consigo controlar y entra en el cultivo de
soja, disminuye un 36% de su producti-
vidad”, explico.

Manifesté que se recomienda reali-
zar la desecacién en el momento correc-
to, cuando la planta resistente se torna
mds susceptible, en los estadios iniciales.
Existen pocas alternativas de manejo
con herbicidas selectivos en la pos emer-
gencia y con riesgo de fitotoxicidad. Los
principales flujos de germinacién de la
buva ocurren entre la cosecha del maiz y
el plantio de la soja, se tienen bancos de
semillas abundantes que germinan des-
pués de la siembra.

En cuanto a las ventajas de la asocia-
cién de residuales mds una desecacién
en la pre-siembra de la soja, mencioné
que fortalece el manejo con el glifosato
y permite disminuir la dosis del produc-
to. Proporciona una ventaja, evitando
la competencia precoz con las malezas.
Ademds reduce la presién sobre el glifo-
sato como unico herbicida de manejo.

Indicé que las claves para un manejo
sustentable de plantas dafinas en la soja
son: Hacer un programa de diversifica-
cién de herbicidas, el uso de pos emer-
gentes mds residuales y la aplicacién de
herbicidas con diferentes mecanismos
de accién.

Pedro Jacob Christoffoleti,
docente de la Universidad ESALQ.

Propuesta de las tecnologias
de DVA. Para realizar un buen mane-
jo de malezas, indic6 que DVA propone

realizar la desecacién con 6 mecanismos
de accién, Inhibidor de ESPS, Inhibi-
dor de Ac. Glutamico, Hormonal, PPO,
ALS, Inhibidor de Fotosistema I.
Durante el transcurso de su presen-
tacion el especialista mostrd resultados
de estudios de “Herbicidas residuales en
el manejo de plantas daninas para culti-
vos de soja resistente al glifosato en Brasil”.
Realizaron pruebas con Sulfentrazone,
Flumioxazin, Imazethapyr, Diclosulan,
Clorimuron, a-metolachlor, en pre-emer-
gencia y seguido de una aplicacién de
glifosato en el cultivo. Los ensayos se rea-
lizaron en cinco localidades de los estados
de San Paulo, Rio Grande, Parand, Mato
Grosso y Goids. Esto de manera a expo-

Luis Bruel, gerente de
marketing de DVA Paraguay.

ner lo importante que es incluir el Flu-
mioxazin, que es un PPO, dentro del ma-
nejo y cuan util puede ser para aumentar
el abanico de malezas controladas.

Predecessor. El nuevo herbicida que
mds adelante serfa lanzado compuesto por
Flumiozaxin, Imazethapyr y Diclosulam
fue objeto de andlisis por parte del pro-
fesional. Manifesté que la mezcla triple
a la dosis de 0,5 litros de Predecessor por
hectdrea, hace que caigan 72,5 g/ha de
Flumioxazin, 100 g/ha de Imazethapyr
y 32,5 g/ha Diclosulam, y que estas can-
tidades acelera la desecacion, permite un
residual prolongado que sirve de base de
sustentacion del manejo. Permite el aplicar
y plantar, tiene una alta selectividad para
la cultura y la ausencia de “carryover”.

Desektor. Si bien este producto no
fue un lanzamiento, constituye una par-
te importante del manejo de malezas.
Desektor estd compuesto de Glufosinato
de amonio y Glifosato. El disertante ex-
plic6 que los factores criticos para el fun-
cionamiento del Glufosinato de amonio
son: La aplicacién en el momento ade-
cuado, en el estadio inicial de la maleza.
La calibracién apropiada del pulveriza-
dor para garantizar resultados satisfac-
torios. El uso de adyuvantes puede ser
necesario. Y evitar la pulverizacién por la
noche o en condiciones adversas.

Lanzamientos DVA 2018

Predecessor y Avoid. La presen-
tacion de las nuevas tecnologfas que pro-
pone DVA Paraguay a los agricultores,
fue realizada por el gerente de marketing
de la empresa, Luis Bruel. En la oportu-
nidad realiz6 la exposicién de caracte-
risticas del nuevo herbicida Predecessor
y el fungicida Avoid. Ademds de reco-
mendaciones sobre el posicionamiento,
los ensayos y comparativos desarrollados
en Campo 9, Nueva Alborada. Mostré
los excelentes resultados alcanzados con
los tratamientos aplicados en parcelas de
diferentes puntos de produccién del pais.

Manifesté que Predecessor estd com-
puesto por tres principios activos Flu-
mioxazin, Diclosulam y Imazeraphyr.
Es una formulacién en suspencion II»
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concentrada, para el manejo de malezas
de dificil control como Mbuy (buva),
Ka’aruru, Kapi’i una (picaopreto), Yperu-
pa (poaia branca), lecherita (leitero), sper-
macoce (erva quente) entre otras. La dosis
recomendada es de 500 cc por hectdrea.
Tiene una formulacién balanceada,
lo que significa que a la dosis recomen-
dada, cae la cantidad necesaria de activos
para controlar malezas. En este caso con
la dosis de 500 cc se distribuyen 72,5 gt/
ha (equivalente a 150 cc/ha de Flumioxa-
zin 48%), 32,5 gr/ha de Diclosulam
(equivalente a 39 gr/ha de Diclosulam
84%) y 100 gr/ha de Imazetaphyr (equi-
valente a 1litro/ha de Imazetaphyr 10%).

Posicionamiento teécnico de
Predecessor. El producto es para
ser usado dentro de un manejo de doble
golpe; en donde el Predecessor va en la
aplicacién secuencial (segundo golpe)
junto con el desecante. Mientras que para
el primer golpe se utiliza Glifosato + 2,4

D, para casos de malezas mds pequefas; y

Desektor + 2,4 D, para casos de malezas
mds grandes y dreas mds “sucias”.

Beneficios. Entre las bondades de
la aplicacién, Luis Bruel afirmé que el
uso de varios activos y modos de accién
dentro del manejo, permite alcanzar un
control integral. Ofrece un residual su-
perior a 30 dias, lo que ayuda a contro-
lar un gran ndmero de hojas anchas y
una buena supresién de hojas finas, in-
cluso la Kapi’i pororé. También permi-
te reducir el banco de semillas. Cuando
el manejo incorpora el uso de Desektor
se tiene un amplio espectro de con-
trol sobre las malezas dificiles como el
Mbu’y (buva), Ara chichd, Kapi’i una,
Spermacoce, Yperupd, Ysypo'i, leche-
rita, y otras. Menciono ademds que
ayuda a reducir el uso de glifosato en la
pos emergencia, porque se evita realizar
mds de una aplicacién por ciclo.

Avoid “la mejor defensa y el
mejor ataque”. Otra de las noveda-

des que DVA pone a disposicion de los
agricultores es el fungicida Avoid. Es
una suspensién concentrada, compuesta
por los principios activos Picoxystrobin
200 gr por litro y Prothioconazole 240
gr por litro.

El fungicida tiene una composicién
bien balanceada. En una dosis de 300
cc por hectdrea, se distribuyen 60 gr/ha
de Picoxystrobin (equivalente a 300cc
de Picoxystrobin 20%), y Prothioco-
nazole 72 gr/ha (equivalente a 411 cc
de Prothioconazole 17,5%). “La mejor
defensa es el Picoxystrobin, es la Estrobi-
lurina mds movil del mercado, se absorbe
rdpidamente y tiene una capacidad de
difusion a través de la cuticula. Es sis-
témico, traslaminar y tiene la capacida-
des de redistribuirse por fase de vapor. El
Prothioconazole es el mejor ataque, es el
Triazol mds eficiente y curativo en actua-
lidad. Tiene una accidn curativa y erra-
dicante. Es el Triazol con mayor residual.
Actiia en royas y manchas y es la dupla
perfecta para el Picoxystrobin”, resaltd.

Cena de confraternidad

la noche la familia de DVA vy los

clientes y amigos, compartieron
una Cena Show, en donde hubo lugar
para reconocimientos a funcionarios y
clientes. Asi mismo se entregd meda-
llas al equipo de futbol que se consagré
campeén del mini torneo. En el mis-
mo evento el gerente de marketing de
Paraguay Luis Bruel aprovechd para
despedirse, ya que serd transferido a la
unidad de Colombia. Posterior al mo-

mento protocolar, el requinto de Ros-
cer Diaz deleit6 a todos los presentes
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haciendo gala de la mejor musica del
mundo, la musica folclérica paragua-
ya, como también de otras mdsicas
internacionales. Cerraron la noche Los
Kalas, para los amantes del Rock de los
70’s, 80’s y 90’s. CA
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Tecnologias e informaciones
ante los nuevos desafios del agro

La tercera edicion de la convencion SOY SUR puso en debate las realidades y de-
safios del agronegocio durante dos jornadas de capacitacion desarrollada el 16 y
17 de mayo en el Hotel Casino Acaray, en Ciudad del Este, Alto Parana. El evento
reunio a mas de 200 participantes con especialistas del Paraguay y el mundo.

on resultados satisfactorios ce- Diversos fueron los temas desarrollados Por la tarde arrancé con la presen-

rr6 la tercera edicién de la SOY

SUR organizada por la Asocia-

cién de Productores de Soja,
Oleaginosas y Cereales del Paraguay
(APS) ya que el evento permitié la difu-
sién de diversas informaciones que hacen
a la actividad agricola en el mundo.

en la oportunidad y se dio el inicio con la
presentacion de los “Desafios para la agri-
cultura para el siglo XXI”y las experiencias
logradas con la modernizacién de la agricul-
tura familiar. Posteriormente Luiz Carlos
Molion, especialista en Meteorologfa, diser-
t6 sobre la “Teoria del Cambio Climdtico”.
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tacién de Tecnomyl, donde el Ing. Agr.
Alexander Daniel presenté la historia y
los desarrollos de esta industria nacional
de agroquimicos. Seguidamente abrié
el panel de mercado Susan Sutterland y
Gustavo Picolla, donde este tltimo hablé
sobre “Bolsa de Productos en Paraguay’.
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En el mismo panel Steve Cachia presen-
t6 la “Perspectiva de mercado 2018/2019”
y “Las Commodities Agricolas en la Nueva
era Digital” y Federico Morixe disertd
sobre los Mercados de Opciones.

La segunda jornada del jueves 17
empez6 con la charla magistral del con-
sultor internacional, Dr. Dirceu Gassen
sobre la “Ldgica de la Planta”. Posterior-
mente Ricardo Vilela, representante de
Embrapa present6 las “Tnvestigaciones y
desafios futuros en el cultivo de soja, vision
Brasil” y Jodo Pascoalino disertd sobre
los “Diagndsticos de factores productivos
en cultivos de alta productividad”.

Seguidamente, el Ing. Fabiano de
Jestis de la empresa Agrofértil presen-
t6 las nuevas tecnologias de la empresa
para el control eficientes de las enfer-
medades en soja.

Posteriormente en Panel de Alianza
que Alimenta al Mundo estuvieron re-
presentantes de diversos gremios inter-
nacionales: la Asociacién Internacional
de Productores de Soja (ISGA por sus
siglas en ingles), Asociacién de la Ca-

dena de la Soja Argentina (ACSOJA),
Asociacién Argentina de Productores
en Siembra Directa (Aapresid), Con-
sorcios Regionales de Experimentacion
Agricola (CREA), la Cdmara Paragua-
ya de Exportadores y Comercializado-
res de Cereales y Oleaginosas (Capeco),
La Asociacién de Productores de Soja,

Claus Escer,
presidente de la APS.

Oleaginosas y Cereales del Paraguay
(APS) y La Asociacién Brasilena de
Productores de Soja (Aprosoja) y otros
gremios presentaron en el Panel de
Alianza que Alimenta al Mundo algu-
nas acciones encaradas en defensa del
productor.

Luego Sebastian Senesi hablé de
“La agroindustria y la importancia de la
Produccion para el desarrollo sostenible”
y Raimundo Lavignolle diserté sobre
“Propiedad Intelectual. Derecho del ob-
tentor y desafios a nivel regional”.

Siguiendo en el Panel de Alianza
que Alimenta al Mundo el Ing. Agr.
Wilfrido Morel present6 la Mesa de la
Roya; Joao Vitor Maldonado dos Santo
diserté sobre “Contribuciones del mejo-
ramiento genético para el control de roya
asidtica de la soja” y cerraré la Lic. So-
nia Tomassone quien hablé sobre los
“Limites Mdximos de Residuos de Pla-
guicidas”.

El pre-
sidente de la APS, Claus Escher, dio
la bienvenida a los participantes, al
tiempo de agradecer por el apoyo in-
condicional a esta importante tarea de
actuar, incidir y proyectar el futuro de
la agricultura.

Destacé el gran honor y el desafio de
ser productores, ante la gran misién de
alimentar al Paraguay y al mundo, ade-
mis de la necesidad de asimilar que se
debe producir en el mismo espacio, uti-
lizando menos agua y menos defensivos
agricolas. “Para cumplir con este desafio
nos queda un solo camino, que es inten-
sificar la produccion, generando mds pro-
ductividad en la misma superficie, para
equilibrar nuestra tarea con el manejo
sustentable de los recursos”.

Dijo que los productores estdn cami-
nando por este sendero, por ello apues-
tan a la tecnificacién, la mecanizacidn, la
capacitacién, al mejor aprovechamiento
de los recursos con la agricultura de pre-
cisién, al uso de herramientas cientifica-
mente probadas que en su conjunto ayu-
dan a producir mds proteina vegetal, para
la produccién de carne, leche y huevo.

Lamentd la poca o nula valoracién
de la tarea de productor por la sociedad,
principalmente en las grandes urbes, 1>
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donde se desconoce, como es la vida co-
tidiana de cada productor.

Resalté que Paraguay hoy es el ter-
cer mayor exportador de soja, solo por
detrds de Brasil y Estados Unidos y el
quinto mayor productor del mundo, con
5,8 millones de toneladas y 9,2 millones
de toneladas. “Esto nos orgullece, porque
estamos en el podio como productor y ex-
portador de alimentos, mediante el esfuer-
z0 de miles de productores, empresas pro-
veedoras, técnicos de empresas proveedoras
de insumos, cooperativas, centros de aco-
pios, transportistas, portuarios, navieras,
industrias, de cada uno que componemos
esta gran cadena de valor que generan las
divisas las sanas y limpias del pais”.

Reiteré el compromiso del sector
con el desarrollo de la Nacién e insté a
sus pares a seguir poniendo un poco mas
de esfuerzo para continuar produciendo
mds alimentos para el pais y el mundo.

¢ Teoria del Cambio Climdtico” fue el

tema desarrollado por el Dr. Luiz
Carlos Molion, quien desmintié muchas
teorfas difundidas sobre el cambio cli-
midtico y expresé que estamos ante un
enfriamiento global por las variaciones
ciclicas del clima y no un calentamiento
como se viene difundiendo.

Comenté que el calentamiento y en-
friamiento de la tierra son perfectamente
naturales. “Es normal para el clima cam-
biar. Hay periodos de 60 atios 0 mayor que
eso, de los cuales no tenemos datos, que en el
pasado tuvimos periodos mis calientes, pero
no hay base cientifica para comprobar que los
proximos 100 arios el clima se va a calentar
mas, lo que se usan son modelos de clima glo-
bal'y esos modelos son imperfectos”, comentd.

En cuanto al impacto de la produc-
cién agropecuaria con el aumento de
la produccién de diéxido de carbono
(C0O2), dijo que estd muy claro que si au-
mentara el CO2 en el ambiente, las plan-
tas son obligadas a asimilar mds CO2 y
con eso aumentard més la productividad.

Explicé que la tierra pasé por un
calentamiento durante el periodo 1976
hasta 2000, un calentamiento natural,
sobre el cual se tiene datos. “Tenemos los

Representantes de gremios nacionales e internacionales
durante el panel Alianza que Alimenta al Mundo.

fendmenos Nisios que introducen mucho
calor en la atmdsfera, estos fueron muy
fuertes durante 1976 hasta 1999. Entones
hay claros procesos fisicos de que hubo un
calentamiento en el mencionado periodo.
Entonces ahora es mds probable de que se

Luiz Carlos Molion.
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tenga un enfriamiento global en el periodo
2020 hasta 2032, sobre la base de que el
sol estd entrando en una minimo de ac-
tividad, que ocurre cada 100.000 arios
aproximadamente”.

“También los satélites muestran que
las coberturas de nubes se estdn recuperan-
do, de los 64% que lleg ya estd en 67%
para volver a 69 y 70%. Entonces cuando
tiene mds nube, tiene mds radiacion en-
trando en el sistema climdtico y eso hace en
que el sistema se enfrie”, explicé.

Dijo que como consecuencia, el
Pacifico, como es el mayor océano de
la tierra, ya estd mostrando que se estd
enfriando. “Entonces los tres grandes con-
troladores del clima global: el sol, la co-
bertura de nubes y la temperatura de los
océanos se combinan para esta direccion y
ciertamente vamos a tener un enfriamien-
to global”, dijo.

Concluyé que hay posibilidad de
mayor enfriamiento en los tltimos anos
y no hay bases cientificas para afirmar lo
contrario.
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L a licenciada, Sonia Tomassone, ase-
sora de Comercio Exterior de la Ci-
mara Paraguaya de Exportadoras y Co-
mercializadores de Cereales y Oleaginosas
(Capeco), disertd sobre Limites Mdximos
de Residuos de Plaguicidas (LMRs).

En la oportunidad mencioné que la
gran mayorfa de los paises, hasta hace
poco tiempo estaban utilizando los
LMRs establecidos en el Codex, sin em-
bargo actualmente varios de los paises,
entre ellos Brasil, Estados Unidos, La
Unién Europea, China y otros mercados
destinos de los productos agricola nacio-
nales, estdn estableciendo limites mds
restrictivos que aquellos establecidos en
el Codex Alimentarius.

Esta nueva realidad obliga a realizar
acciones a nivel nacional e internacional.
A nivel nacional se estd trabajando con
los gremios de agroquimicos como Ca-
pasagro y CAFYF a mds de Capeco y
otros gremios de productores, para reali-
zar charlas, tanto a nivel de productores,
en las fincas, como en silos.

Comentd que en esta tarea con los

productores también estdn trabajando
con el Servicio Nacional de Calidad y
Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave),
a fin de adecuar las etiquetas con el pro-
p6sito de que el productor sepa correcta-
mente cual es el periodo de carencia que

Sonia Tomassone, asesora de
Comercio Exterior de Capeco.

Presentacion de los desafios para la agricultura del Siglo XXI.

deberia respetar al uso de cada uno de
los agroquimicos, que se utiliza en soja,
mafz, trigo y otros cultivos.

Por otro lado, a nivel internacional se
estd trabajando con gremios pares, tanto
en el Mercosur, como en Estados Unidos
y Canadd, con el objetivo de pedir una
prérroga para la entrada en vigencia de
estos nuevos reglamentos y asi disponer
de tiempo para adecuarse.

Tomassone dijo
que se debe conocer y aplicar los periodos
de carencia de ciertos productos agroqui-
micos, incluso ver la posibilidad de que
algunos productos puedan ser remplaza-
dos, a fin de que nuestras exportaciones
no tengan rechazo.

Comenté que hay una lista de pro-
ductos identificados que pueden tener
potenciales problemas. Ante esta situa-
cién la idea es ir trabajando, porque sin
duda va a ser recurrente en los préximos
anos. Se debe esperar que cada mercado
empiece a establecer sus limites de re-
siduos y tenemos que estar preparados,
tanto a nivel de productores y de silos de
almacenaje, porque los productos que se
utilizan en el almacenamiento en los si-
los también tienen sus restricciones.

D urante la tercera SOY SUR se
presentd la Mesa de la Roya, a
través de la disertacién del Ing. Agr.
y Fitopatdlogo Wilfrido Morel, con-

sultor de la organizacién, quien in-
formé que la misma estd integrada
por varias instituciones vinculadas a
la produccién de soja en Paraguay y
preocupadas por la problemdtica de
esta enfermedad en la regién.

El objetivo de esta Mesa es traba-
jar en forma conjunta como un método
de lucha y combate de la enfermedad.
Destacé sobre la importancia de esta
enfermedad en Paraguay cuya presen-
cia se confirmé en el 2001 y entre el
2014 y 2015 tuvo la peor epidemia que
dejé una pérdida econémica de 300
millones de délares.

Los integrantes de la Mesa de la
Roya son: La Unién de Gremios de la
Produccién (UGP), la Cdmara de Fito-
sanitarios y Fertilizantes (CAFYEF), 1>

Wilfrido Morel, fitopatologo.
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el Programa de las Naciones Unidas
para el Desarrollo (PNUD), Instituto
de Biotecnologia Agricola (Inbio), Cen-
tro Tecnoldgico Agropecuario del Para-
guay (Cetapar), La Federacién de Coo-
perativa de la Produccién (Fecoprod),

Cooperativas Colonias Unidas, la Aso-
ciacién de Productores de Soja, Olea-
ginosas y Cereales del Paraguay (APS),
Federacién de la Siembra Directa para
una Agricultura Sustentable (FEPASI-
DIAS), Cdmara Paraguaya de Exporta-
dores y Comercializadores de Cereales y
Oleaginosas (Capeco).

Destacé que la misma fue integrada
el afno pasado y estd avanzando hacia
buenos resultados. Sus integrantes se
rednen cada mes para debatir sobre el
objetivo del combate de manejo de la
roya de la soja.

“Esta mesa impulsa el uso consciente
de las herramientas, ya que no hay herra-
mientas que perduren en el tiempo si no
podemos utilizarlas bien”, expresé.

Morel dijo que Paraguay actualmen-
te dispone de cuatro variedades resisten-
tes a la roya de la soja, pero la enfermedad
tiene una amplia variabilidad genética y
no existe herramienta que pueda preser-
var en el tiempo si no se utiliza correcta-
mente. “El esfuerzo que hace la empresa
genética en liberar materiales tolerantes a
la roya no se va a mantener en el tiempo
si no hacemos nuestra parte, de mantener-
la, para lograr la tan anbelada produccion
sustentable en nuestro pais”, dijo.

Comentd que la Mesa de la Roya
conformé un centro de monitoreo y dis-
pone una pagina web donde presenta los
resultados de la dispersion de la enfer-
medad a nivel pafs. La organizacién tra-

Los disertantes y moderadores recibieron reconocimientos de la APS.

bajar ademds en forma coordinada con
los paises de la regién y se espera la ins-
titucionalizacién en el 4mbito del Senave
para tener un poder de decisién mds ex-
tensa en el manejo de la enfermedad.

ecnomyl se hizo presente en la SOY

SUR 2018, ensefando su trayecto-
ria y portafolio. En esta oportunidad, el
Ing. Agr. Alexander Daniel presentd los
27 afios de trayectoria, acompanando a
los productores. La misma cuenta con
produccién de herbicidas, curasemillas,
insecticidas, fungicidas y nutricién fo-
liar, en los diferentes tipos de formula-
ciones. Ademds dispone de la primera y
tnica planta de sintesis del Paraguay.

Destacé que Tecnomyl es una em-
presa nacional, con trascendencia in-
ternacional. Desde hace mds de 15 afios
estd presente en el mercado boliviano y
desde el afio pasado ingresé al brasileno.
Actualmente, ademds del mercado pa-
raguayo, sus productos llegan a Bolivia
y Brasil y cuenta con registros en Uru-
guay, Colombia y México.

Para ingresar a estos mercados cuen-
ta con el aval de las certificaciones inter-
nacionales, la ISO 9001:2015 de calidad
y la ISO 14000 de medio ambiente.

Coment6 que
en el 2017 alcanzé un récord de produc-
cién de 16 millones de kg/lts. No obs-
tante estd en un 60% de su capacidad
de produccién. Tecnomyl ya no solo se
enfoca en ingredientes activos, sino en
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calidad de formulaciones. Esto est4 rela-
cionado con la eficiencia de los productos
presentados en el mercado.

Resalté que esta industria acompana
constantemente al productor y abre sus
puertas para mostrar su trabajo a los mis-
mos. En efecto reciben aproximadamen-
te 300 productores todos los afos en su
planta de Villeta, para que conozcan in
situ lo que consumen.

Resalté ademds
que Tecnomyl desde hace 10 afios arran-
cé con un proceso de concienciacidn,
donde busca la correcta deposicién de
envases vacios de agroquimicos en to-
das las regiones de produccién del pais.
“Tecnomyl es una empresa paraguaya, li-
der y referente, cuenta con certificaciones
internacionales. Hace tiempo dejé de ven-
der agroquimicos para garantizar solucio-
nes”, expreso.

Alexander Daniel.
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Fabiano de Jesus, Jefe de Desarrollo de Productos de Agrofeértil.

‘

\

destaca nuevas alternativas en manejo de enfermedades

n la III Convencién Internacional

de Soja SOY SUR, Agrofértil pre-
sent6 las nuevas propuestas que disponen
para hacer frente a los nuevos desafios de
la agricultura.

Fabiano de Jesus, Jefe de Desarrollo
de Productos, sefialé que Agrofértil es
una empresa familiar presente hace 25
afios en el mercado y celebra este aniver-
sario ofreciendo nuevos productos a sus
clientes, para acompanar el dindmico
mercado del cultivo de soja.

Destacé las innovaciones dentro del
programa de control de enfermedades
que Agrofértil estd lanzando en esta
campafia, con el propdsito de ofrecer
un portafolio completo con rotacién de
ingredientes activos y grupos quimicos
para que el agricultor tenga una seguri-
dad mayor en el control de las enferme-
dades de la soja y una mayor practicidad
en el uso de los mismos. “Son nuevas
mezclas desarrolladas a fin de evitar posi-
bles resistencias de patdgenos a principios
activos”, resalté.

Fabia-
no comentd durante su disertacién sobre
evolucién de la roya, desde su primera

aparicién en los afios 2002-2003, y la di-
ficultad del control de las enfermedades
que se adaptan muy rdpidamente a los
grupos quimicos en la actualidad.

El dltimo grupo quimico de los fun-
gicidas lanzado en el mercado, fue el de
las Carboxamidas, en la campafia 2014-
2015, una nueva familia con un modo
de accién diferente al de las Estrobilu-
rinas y Triazoles. Sefialé que Agrofértil
también contard en su portfolio con este
grupo quimico para ofrecer al productor.
Al mismo tiempo resalté que hoy los ex-
pertos en el 4rea de manejo de enferme-
dades recomiendan el uso de fungicidas
protectores (Mancozeb y Clorotalonil)
para minimizar la posible resistencia de
la enfermedad a los fungicidas, como
también para dar longevidad a las mo-
léculas actuales. “El uso de estos productos
comenzaron en los arios 2014/15 como una
herramienta de control de las enfermeda-
des de la soja”, explicé De Jesus.

Destacé que para la campana 2018-
2019 Agrofértil hizo una renovacién en
su Programa de Fungicidas, buscando
implementar un control eficiente y dar
longevidad a su programa de control
de enfermedades de la soja. “En el ano

2016 lanzamos este programa compuesto
por 4 fungicidas: Erradicur, Cardinal,
Coliseo y Notable, trabajando con 7 prin-
cipios activos diferentes. Para esta cam-
pana presentamos un nuevo programa de
Sfungicidas, con mezclas dobles y triples,
esta wiltima ya cuenta en su formulacion
con el protector (Mancozeb), una formu-
lacién muy moderna y eficaz en el control
de enfermedades, lo cual también tendrd
una mejor practicidad de uso”. El pro-
grama fue desarrollado de acuerdo a re-
sultados muy contundentes, es mucho
mds robusto y completo, debido a que
contempla 13 ingredientes activos con
4 grupos quimicos distintos lo que per-
mite una rotacién de ingredientes acti-
vos y grupos quimicos, disminuyendo
la posibilidad de que los patégenos de-
sarrollen resistencia.

Comenté que Agrofértil firmé un
acuerdo comercial con Syngenta y BASF
que le permitird disponer de productos
del grupo quimico de las Carboxamidas,
lo cual aportard un mejor control de la
roya de la soja. “Con esto vamos tener dos
productos del grupo de las Carboxamidas
y un portafolio completo para el control de
enfermedades”, afirmé. CA
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| LEHNADA DE CAMEO |

Kurosu & Cia. y John Deere
capacitan sobre henos y forrajes

e

a jornada estuvo dirigida a los
o productores pecuarios que hacen
: o planean incursionar en la heni-
ficacién. El Gerente de la Sucur-
sal de Kurosu & Cia. en Mariano Roque
Alonso, Antonio Lépez present§ el tltimo
lanzamiento de la empresa, la Rotoenfarda-
dora de la Serie 0, modelo 460M. También
la segadora acondicionadora MoCo 630. El
tractor mediano modelo 6403, de 107 HP,
con cabina, ideal para las tareas de henifi-
cacion; y el tractor de jardin E110, para la
limpieza de patios. Kurosu & Cia. estuvo
presente con todo su equipo de posventa.

- ‘g;'\-;

En la jornada estuvo presente el es-
pecialista en henificacién y forrajes de la
fabrica John Deere, el Ingeniero Agréno-
mo Pablo Cattani, quien compartié sus
experiencias, realizd recomendaciones y
aclard las dudas de los participantes. El
evento reunié a numerosos productores
ganaderos de la zona. Finaliz con la de-
mostracién de las nuevas tecnologias de
John Deere para la elaboracién de fardos.

Produccion de Heno. Durante
la charla técnica el Ingeniero Agréno-
Antonio Lopez, Gerente de la

Sucursal de Kurosu & Cia. en
Mariano Roque Alonso. Y

Kurosu & Cia. y John Deere organizaron una jornada de
capacitacion sobre las ultimas novedades de la marca en
tecnologias y equipos para la produccion de heno y forra-
je. El evento incluyo una charla técnica y dindmica en el
campo que estuvo a cargo del especialista de John Deere,
ingeniero Pablo Cattani. Se llevo a cabo el pasado 12 de
junio en la Cabaia 23, de Manuel Bobadilla e Hijos, ubi-
cada en Villa Hayes, departamento de Presidente Hayes.
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mo Pablo Cattani afirmé que Paraguay
tuvo un salto tecnoldgico importante
en los ultimos 10 afos. Actualmente, se
posiciona como el quinto exportador de
carne del mundo. Tiene una capacidad
significativa de faena, ademds de estruc-
tura suficiente para convertirse en un
supermercado de carne para el mundo.
A mi juicio, creo que lo que estd faltan-
do es un poco de sintonia fina. Como por
ejemplo revisar la dieta de los animales en
engorde, un manejo mds eficiente de pastu-
ras, mds previsibilidad en la carga animal.
Tener mds capacidad de reaccion ante las
inclemencias climdticas”, dijo.

Resalté que los factores determinan-
tes para el desarrollo de esta actividad
son: el precio de la tierra, la renta y la
evolucién del capital del negocio, los in-
dices de pérdidas, precio del producto,
los mercados potenciales, factores climé-
ticos y las herramientas productivas.

En otro momento, destacé la im-
portancia de programar los objetivos.
Recomend$ tener en cuenta que un ru-
miante necesita energfa, proteina y fibra.
“Lo que yo quiero hacer es encerrar los
animales en julio y que en diciembre no

haya mds novillos gordos, porque el calor
los afecta. Por ello es importante tratar de
lograr estacionalidad, y para eso requiere
previsibilidad. Para todo esto, necesitamos
un balance forrajero y manejo nutricional
balanceado”, explicé.

Durante su exposicién afirmé que
en el consumo de alimento del animal
depende la capacidad de ingestibilidad,
que estd condicionada por la digestibi-
lidad del alimento. Los sistemas pro-
ductivos necesitan dietas de una cali-
dad acorde a los objetivos productivos
y constantes a lo largo del afio. En este
aspecto destacé lo fundamental que es

la calidad. Recomend$ a los productores
hacer una categorizacién por calidad,

con un protocolo de confeccién, uso y
de destino o aplicacion.

Henificacion. El especialista de
John Deere expres6 que la henificacién
es un método de conservacién de fo-
rrajes secos, producida por una rdpida
evaporacién del agua contenida en los
tejidos de la planta. La elaboracién del
mismo se comienza con el 20% de hu-
medad, y se estabiliza con alrededor del
15 y 13%. La produccién de heno, su
impacto, calidad y costo, depende I»
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JORNADA DE CAMPO

Participantes junto los organizadores.

de la densidad de plantas, el estadio fe-
nolégico de la planta y la eleccién de
los lotes. Resalté que en la eleccién de
lotes, el factor que mds incidencia tiene
en el costo de reservas, es la densidad de
plantas por metro cuadrado.

Afirmé que la henificacién mejora
la eficiencia en el uso de la pastura. Au-
menta la eficacia del uso de los recursos,
suelo, agua y luz. Permite una mayor
amortizacién de un recurso caro y esca-
so, como son la tierra y el agua, ademds
de optimizar la energfa solar. También
estabiliza y aumenta la produccién pe-
cuaria.

Lanzamientos
John Deere para heno

urante el evento, Pablo Cattani rea-

lizé una presentaciéon detallada de
las caracteristicas y ventajas de las nuevas
tecnologfas que John Deere pone a dis-
posicién de los ganaderos.

Rotoenfardadora de la Serie
460M. En cuanto a esta nueva pro-
puesta de John Deere, el especialista
indicé que se destaca porque cuenta con
la opcién de sistema de precutter, que
incrementa hasta un 80% las toneladas
producidas por hora y reduce el uso de
mixers a mds de la mitad del tiempo.
Trabaja con correas Diamond Tough™,
que reduce el tiempo de inactividad por
roturas, resisten perforaciones y rasgadu-
ras. Posee menos cadenas de trasmisién,

lo que significa menos ajustes, menos
componentes de desgaste, y mds eficien-
cia y confiabilidad. Resalta ademds por
su atador de red Cober Edge™, que per-
mite conservar la calidad del forraje y re-
ducir las pérdidas durante el transporte.

Resalta ademds por su recogedor
MagaWide™ Plus con dientes de reco-
gida Maga Tough™ que oftrece una ca-
pacidad superior. Cuenta con configu-
racién de ensilado, enganche ajustable
para adaptarse a una amplia variedad
de alturas de barra de tiro tractor, em-
pacadoras de rollo Serie 0 y niveles de
especificaciones modelos.

Entre otras ventajas, también men-
cioné que la opcién de atado eléctrico

automdtico proporciona mds produc-

Al
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Péblo Cattani_durante la preséntacic’m de los lanzamientos John Deere.

tividad si se utiliza el monitor Bale
Trak™ Pro. Los ajustes de tamafio de
placa se pueden realizar manual o auto-
mdticamente. Y la cdmara de formacién
vertical mantiene la diversidad de placa
uniforme.

Segadora Moco 630. Respecto
a la cortadora acondicionadora el espe-
cialista comenté que resalta por su barra
de bajo perfil para un corte mds eficaz.
Tiene patines ajustables con sistema de
fluctuacién. Cubos de proteccién, que
ofrece més seguridad a los componentes
internos, y una regulacién sin necesidad
del uso de herramientas.

La mdquina permite obtener un cor-
te preciso y eficaz, a través de sus 6 dis-
cos rotativos, cada uno de ellos posee dos
cuchillas reversibles. A estos discos se les
puede cambiar el sentido de giro, con un
ajuste menor, lo que permite cambiar el
flujo del cultivo dentro de la miquina y
mejorar la distribucién de la andana.

Entre otras caracteristicas, senald
que permite una buena formacién de
hileras, enganche con igualador de 4n-
gulo, cuenta con acondicionador de im-
pelentes y acondicionador de rodillos de
uretano disponible y una barra de corte
de disefio modular. Tiene un enganche
giratorio, barra de corte con discos rota-
tivos y enganche de horquilla. Tiene una
velocidad TDP de 540 rpm, requiere
una potencia en la TDP de 652 81 HP y
una presién hidrulica de 2000 psi. CA
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—— EL COMPLEJO AGROINDUSTRIAL

LA PALOMA QUEDO INAUGURADO

[nversion italoparaguayo
suma valor a la soja

El complejo Agroindustrial La Paloma es un sueno hecho realidad para sus propieta-
rios. La union de un productor paraguayo y un empresario italiano puso en marcha
el complejo industrial que permitira el procesamiento de la soja y sus derivados. El
mismo esta ubicado en la ciudad de La Paloma del Espiritu Santo, departamento de
Canindeyu y la habilitacion oficial fue el 15 de junio, durante un acto que conto con la
presencia de autoridades nacionales, departamental y una delegacion Italiana.
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a jornada inici6 en el salén
de eventos de la Asociacién
Rural del Paraguay, Regio-
nal Canindeyt donde se
realizé el acto. Reunié a todos los
productores e invitados especiales en-
tre los que se destacaron las autorida-
des nacionales, departamentales y el
embajador de Italia, Gabriele Philip
Annis, quien estuvo acompafiado de
una comitiva de empresarios italia-
nos quienes han llegado en calidad de
inversionistas. Este importante com-
plejo industrial es una inversién lo-
grada en conjunto con un productor
paraguayo y un inversor italiano con
el respaldo de su gobierno.
Darci Ricardi, presidente y Maximi-
liano Corsi, vicepresidente del Complejo
Agroindustrial La Paloma coincidieron

en la ocasién para expresar su satisfac-
cién por concretar este suefio en la ciu-
dad de La Paloma.

Ricardi comenté que el complejo
naci6 sobre la base de la necesidad que
observé en amigos y hermanos que tra-

Momento previo al corte de cinta.

bajan en el campo. La meta fue crear un
espacio para brindar trabajo y ayudar a
los semejantes fue la meta, sobre todo

procesar lo mejor de la produccién de la
cosecha de soja que obtienen en los cam-
pos de Canindeyd. “Es un beneficio ™
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importante para el pueblo ya que la indus-
tria necesitard de 20.000 hectdreas para
abastecer su necesidad actual y la proyec-
cidn es seguir aumentdndola”, dijo.
Agroindustrial La Paloma realizard
el procesamiento e industrializacién de

Darci Ricardi,
presidente del Complejo
Agroindustrial La Paloma.

El acto de inauguracién reunié a numerosos invitados.

productos oleaginosos y derivados. El
complejo industrial producird aceite co-
mestible refinado, aceite de soja indus-
trial, crudo, biodiésel y harina de soja
en otros productos. La industria fue di-
sefiada de acuerdo a las caracteristicas
de suelo y condiciones climdticas, 4rea
geopolitica y calidad del material del
pais. Inicié la construccién en marzo
del 2017 y ocupé mds 400 personas en
diversas etapas entre ellos arquitectos,
ingenieros, técnicos metaltrgicos y per-
sonal de servicio. La capacidad de pro-
cesamiento diario de soja serd de 100
toneladas equivalente a un poco mids de
20.000 litros de aceite vegetal por dfa.
“Es vital para la empresa la produccién
de aceite comestible refinado y harina de
soja con un moderno sistema de procesa-
miento que permitird extraer lo mejor de
la materia prima, la soja, convirtiéndola
en biodiésel de alta calidad para el mer-
cado nacional e internacional”, senalé.
Ricardi afiadi6 que la tecnolo-
gia de punta es la garantia para una
produccidén de alto padrén de calidad
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con certificacién internacional para el
mercado externo. La capacidad de pro-
duccién serd de 20.000 litros por dia
de biodiésel, que serdn depositados en
modernos sistemas de almacenamien-
to para su posterior venta a las empre-
sas dedicadas a la venta de combusti-
bles. Los equipos son de procedencia
italiana e incorporan tecnologia de
punta, garantizando productos de alta

calidad.

Mas de 150 empleos. Corsi
anuncié que el complejo permitird la
ocupacién de mds de 150 personas en
forma directa e indirecta, brindard un
apoyo importante para la economia lo-
cal y municipios vecinos. “La empresa
se ha adelantado al futuro adoptando es-
trictas medidas de seguridad de los paises
europeos referentes a los sistemas de funcio-
namiento de ciertas dreas de la produccion
que todavia no son exigidos para los paises
de América Latina, como amplio depdsitos
con regulacion térmica permanente que
permitirdn almacenar a los productos sin
estar expuestos a factores que puedan de-
gradar su calidad’.

Anadié que la construccién y el
montaje del complejo duro 15 meses.
Actualmente estd listo para iniciar a
operar y asi crecer con la gente para
ofrecer al mercado nacional desde los
campos de La Paloma del Espiritu San-
to lo mejor de su produccién, a través
de los productos finales.

Maximiliano Corsi,

vicepresidente del Complejo
Agroindustrial La Paloma. PY
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Aproveché la oportunidad para
agradecer a las instituciones del gobier-
no nacional, regionales y locales por el
respaldo otorgado para la construccién
de la empresa en una ciudad que em-
prende el camino hacia el futuro. “Es-

=5 . |
Cristdbal Villalba, intendente
municipal de La Paloma.

tamos emocionados con Darci Ricardi,
mi amigo, a quien quiero agradecer y al
igual que a todos. Hemos trabajado todos
los dias, para la realizacion le comple-
jo industrial, le pusimos amor y pasién
confiados en que Paraguay crecerd mds
y necesita de inversiones importantes. El
pais es mi segundo hogar y soy testigo de
que aqui si se quiere trabajar se puede”,
resaltd.

En otro momento, Cristébal Villal-
ba, intendente municipal de La Paloma
dio la bienvenida como anfitrién e indi-
¢6 que La Paloma se encuentra con las
puertas abiertas, aseguré que la inaugu-
racién del complejo es importante para
el departamento y el pais, ya que la in-
dustrializacién de la materia prima del
campo permitird generar divisas para
el pais y empleo para la gente, donde
muchas familias del municipio tendrdn
un trabajo digno y una excelente opor-
tunidad de construir bienestar y pros-

peridad.

Felicitd alos directivos del complejo por
confiar en ciudad de La Paloma y su pueblo
para establecer tan importante proyecto y
comprometid su apoyo como jefe comunal.

Igualmente, Herberto Hahn, presi-
dente de la ARP, Regional Canin- II»

Herberto Hahn, presidente de
la ARP, Regional Canindeyu.
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deyt expresé su alegria por la habili-
tacion de la industria que le permitird
generar valor agregado y ocupar mano
de obra. Felicité a los directivos y a la
comunidad por tan importante habi-
litacién. En la oportunidad solicité al
gobierno nacional seguir trabajando
por mejores vias de acceso a ciertas
zonas productivas y energia de calidad
suficiente para generar mayor progreso
y desarrollo.

La apuestas italiana. A su turno,
el embajador de Italia, Gabriele Philip
Annis destacé la importancia del agro-
negocios para Paraguay. Expres6 que en
su recorrido para llegar a la inaugura-
cién observo las zonas productivas y las
posibilidades de negocios existentes.
Aseguré que la contribucién italiana
puede ayudar al pafs, por ello trabajardn
en esa misién. “Recorriendo las ciudades
se puede observar el crecimiento logrado y
el clima de negocios favorable”, dijo.
Felicit6 a todos por brindar este cli-
ma de negocios y a los empresarios que
iniciaron esta aventura importante con
el Complejo Industrial, donde se desta-
ca que todo el trabajo desarrollado en la
planta es tipicamente italiano, iniciando
por el relacionamiento por la amistad

que se crea cuando un italiano realiza-
4 negocios. “Es fundamental crear una
amistad de confianza reciproca, ademds
de la transferencia de recnologias. Cuan-
do los italianos invierten lo hacen de rodo,
comparten metodologias y todo el cono-
cimiento para que todos puedan aprove-
charlo. Eso es lo que hace diferente a un
italiano en sus inversiones y sobre todo que
seguidamente vienen mds inversiones ita-
lianas al pais, sin duda alguna vendrdn
mds inversiones para Canindeyii”, resaltd.

Gabriele Philip Annis,
embajador de ltalia.
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Annis mencioné que desde la em-
bajada se encuentran desarrollando
oportunidades para que se conoz-
ca Paraguay en Italia, lo cual es un
desafio que en conjunto con diver-
sas instituciones nacionales apoyan
el esfuerzo del Gobierno paraguayo
para la divulgacién de las oportuni-
dades, no obstante en Italia no pasa
desapercibido el crecimiento que Pa-
raguay ha logrado los dltimos afos,
donde la embajada se encuentra lista
para trabajar con el nuevo gobierno
nacional y con todas las autoridades
de los diversos departamentos para
dar a conocer el futuro, Paraguay estd
en la industrializacién, es el futuro,
aseguro.

Posteriormente los presentes pu-
dieron apreciar un baile preparado
para la delegacidn italiana con el cld-
sico baile de la Tarantela, para luego
pasar al complejo industrial para la
habilitacién oficial, corte de cinta y el
recorrido en toda la planta, previendo
toda la seguridad para los visitantes,
con instrucciones estrictas por par-
te de los profesionales de la industria
para el recorrido. La celebracién cul-
miné con un almuerzo de camaraderia
en una churrasqueria local. CA
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| pimiento es una hortaliza

noble, permite una produc-

cién constante durante un

afio y medio, siempre que se lo
dote de todas las tecnologias y nutrientes
necesarios. Gaspar Vizquez desarrolla
este cultivo desde hace tres anos, con la
tecnologfa adecuada bajo invernadero,
con sistema de riego por goteo y buen
material genético.

Este horticultor realiza la actividad en
una finca familiar de tres hectdreas. Estd
satisfecho con los resultados en produc-
tividad, pero le preocupa constantemen-
te los precios, que son muy variables, la
mayorfa de las veces bajos, como conse-
cuencia del ingreso ilegal de productos
fordneos, segiin comenté el mismo.

Gaspar, como la mayoria de los hor-
ticultores, ademds de preocuparse de lo-
grar una buena produccién, se dedica a
hacer lobby con las autoridades, en bus-
ca de alguna reaccién de los organismos
de control, sobre el contrabando.

Vézquez, durante una visita a su fin-
ca comparti6 con la revista Actualidad

del Campo Agropecuario su paso hacia
la horticultura. Relaté que es hijo de pe-
queno productor, su padre se dedicaba a
la produccién de algoddn, luego apostd
por la ganaderfa y desde hace tres anos
produce hortalizas, especificamente pi-
mientos y tomates. “Tenemos buena pro-
duccion de pimiento, gracias a la buena
preparacion de suelo, fertilizacion adecua-
da y las otras tecnologias aplicadas, pero
lo que nos afecta negativamente es la baja
cotizacion del producto. Siempre fue el
precio nuestro problema y creo que va a
seguir siendo”, expresd.

Temporada de cosecha. El
pimiento o locote se cosecha bajo inver-
nadero durante 12 a 18 meses. Es uno
de los cultivos mds nobles, permite una
cosecha cada 15 dias, siempre que no le
falten los insumos.

“El pimiento produce 12 kilogramos
por planta por ano, cuando logramos co-
mercializar a 5.000 guaranies el kilogra-
mo logramos ganancias, pero muchas veces
no llegamos a eso”.

Gaspar Vazquez, horticultor.

Manejo. Vizquez aplica como fertili-
zante de base gallinaza que adquiere de
las granjas avicolas del departamento
Central. Produce plantines en almécigos,
de las semillas hibridas de Syngenta San
Son y nutre constantemente a las plan-
tas a través del fertirriego, para lo cual
utiliza sistema de riego por goteo, una
tecnologia proporcionada por Compa-
fifa Maritima. El productor estima que
cada planta de pimiento tiene un costo
de 25.000 guaranfes.

Comenté que en ocasiones deja buena
ganancia, pero muchas veces hay que >
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aguantar, mantener la estructura y el plan-
tel de personal, que en su finca son 20 per-
sonas, quienes trabajan constantemente.

El principal centro de comerciali-
zacién de sus productos es el Mercado
Central de Abasto de Asuncién. En el
departamento de Alto Parand es muy
escasa la colocacién, porque la gente se
surte mds de Brasil.

Pese a las dificultades que se les pre-
senta, principalmente por el contraban-
do, estd dispuesto a seguir con la activi-
dad, principalmente por ser un trabajo
que puede desarrollar estando cerca de
su familia.

No obstante, lamenté que el horti-
cultor, ademds de producir debe hacer
lobby constante para que puedan lo-
grar alguna respuesta de las autorida-

’

des, principalmente sobre el combate al
contrabando. “Si las autoridades hacen
su trabajo, nosotros no vamos a salir en
las calles, no vamos a ir a ninguna par-
te, solamente vamos a cultivar, vamos a
producir y llegar al mercado con buenos
productos”, expresd.

Financiamiento. Otra de las preocu-
paciones de este productor es el acceso a
créditos mds accesibles, ya que la horticul-
tura requiere mucha tecnologia y eso im-
plica inversién. “Nuestro clima es muy va-
riable y solo bajo invernadero la produccion
horticola con calidad es mds posible”, dijo.

Valord la confianza de las empresas
privadas, proveedoras de insumos, como
Companfa Maritima, que le financia los
insumos.
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Ante el cambio de gobierno que vive
el pais pidi6 contar con un ministro de
Agricultura que los escuche y valore el
trabajo de los productores. “Queremos
vender bien nuestros productos y el beneficio
serd para todos, porque si nosotros logramos
mejores ganancias trasferiremos ese benefi-
cio también a nuestro personal”, dijo.

Tecnologias de CMP Agro. CMP
Agro provee una serie de insumos para
el desarrollo de la actividad horticola a
Gaspar Vézquez. Entre las mismas se
destaca la cinta para riego Aqua-Traxx
de lo marca norteamericana Toro. Es-
tas son cintas para riego por goteo, que
tiene perforacion cada 20 centimetros y
vienen de 150 y 200 micrones de espesor,
explicé Heriberto Lugo, responsable co-
mercial de CMP Agro.

Comenté que también proveen a
este productor de mulching y techos bi-
laterales en el invernadero de la marca
Agrinplex. “Son mulching blanco y negro
para cobertura de suelo, estos protegen a la
parcela de las malezas, mantiene la hume-
dad y regula la temperatura”, dijo.

Lugo destac6 que los pldsticos de
Agrinplex son de larga duracién térmica,
son difusores, antivirus, tienen protec-
cién UV y contiene estabilizantes. “Es
uno de los mejores pldsticos para cultivos
bajo invernadero disponible en nuestro
mercado”, expresS. ‘Agrinplex estd re-
novando sus tecnologias y nosotros como
Comparnita Maritima, apostamos a esa
marca, y hoy ya estd bien posicionada en el
mercado paraguayo por la calidad’.

En cuanto a financiamiento comen-
t6 que la empresa trata de apoyar a los
productores con el financiamiento de los
insumos. CA

Produccion de plantines
en almacigo.
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EVENTOS

[2xpo 0 km Encarnacion

La Camara de Distribuidores de Automotores y Maquinarias (Cadam) realizo su cuarta
muestra de vehiculos cero kilometro en la capital de Itapia. En esta ocasion, mediante una
alianza, fue una organizacién conjunta con la Cooperativa Universitaria (CU) y el diario Ul-
tima Hora. La feria se llevo a cabo del 26 al 29 de abril, en el Centro Civico de Encarnacion.

4s de 32 marcas, representa-

das en el pais por quince em-

presas asociadas a la Cadam,

fueron exhibidas en la ver-

sién 2018 de la Expo 0 km Encarnacién.

Una amplia propuesta fue presentada al

publico encarnaceno, con opciones dife-

rentes modelos de automéviles, camione-
tas, vehiculos utilitarios, y motocicletas.

Ademis de la gran variedad exhibi-

da, la feria permitié el acceso a planes

de financiacién diferenciados. EI Con-
sejo de Administracién de la CU re-
solvié reducir la tasa de interés a 13%,
y ampliar el plazo de financiamiento
hasta 60 meses, a sola firma y sin la
necesidad de una entrega inicial. De
esta forma la entidad pretende llegar a
mds socios. Estos beneficios se exten-
dieron a todas las sucursales y agencias
de la cooperativa durante los dias de
exposicion.
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Durante el acto de inauguracién de
la muestra, el jueves 26 de abril, se des-
tacd a la ciudad de Encarnacién como
un mercado importante a nivel nacional.
“Para nosotros es una alegria poder estar en
esta plaza comercial tan importante como
es Encarnacidn, con nuestros productos y
los mejores planes de financiacion”, sefiald
Juan Pecci, presidente de Cadam.

Pecci menciond que los vehiculos
exhibidos y ofrecidos al mercado en-

WWW.CAMPOAGROPECUARIO.COM.PY



carnaceno coinciden en sus caracteris-
ticas de modernidad y seguridad. Sin
embargo, destacé el respaldo y la ga-
rantfa que brindan las empresas como
la principal fortaleza de los vehiculos
0 km. “Eso es lo mds importante. Para
mantener el valor del vehiculo, para
mantener en buenas condiciones de uti-
lizacién, y que siempre sean vebiculos
seguros. Estos se mantienen en los talle-
res oficiales de las marcas representadas
aqui presentes”, manifesto.

También tuvo palabras de agrade-
cimiento para la Municipalidad de En-
carnacién, que desde hace varios anos
facilita la organizacién de esta muestra.
Manifestd que los organizadores encuen-
tran las mejores condiciones para el desa-
rrollo exitoso de la feria, con un espacio

que responde a las necesidades de los ve-
hiculos de Cadam.

Rosa Encina, titular de la regional
Encarnacién de la CU, resalté el traba-
jo del equipo humano de la cooperati-
va, que se instald en la muestra para
recabar las solicitudes de los socios. Ya
en el primer dia de la feria se realizd la
entrega oficial de dos automéviles, lo
que significé una apertura auspiciosa
para la Expo 0 km Encarnacién 2018.
“Esperamos que esto sea el preludio exi-
toso de la feria que vamos a tener du-
rante estos dias”, sefiald durante el acto
inaugural.

La exposicién contd con la partici-
pacién de Auto Logic, Automotor, Cen-
su, Cencar, Chacomer Automotores,
Cuevas Hermanos, De La Sobera, DLS

ey

Motors, Diesa, Garden Automotores,
Perfecta Automotores, Reimpex, Nipon
Automotores, Rieder, Tape Ruvicha,
Tape Logistica, y Toyotoshi. Durante

la muestra se ofrecié la oportunidad de
probar los vehiculos. CA

) Tk !’.nl i [
Organizadores del evento
durante la ceremonia inaugural.




Te presentamos el nuevo rumbo en la agricultura.

Te presentamos

¢nor

Nord es la nueva marca de semillas de Corteva Agriscience™,
la division agricola de DowDuPont™.

Nord trae la experiencia de mas de dos siglos de logros cientificos de
dos de las mayores empresas de tecnologia agricola del mundo.

Nord es la seguridad de los hibridos ya probados
y reconocidos en Paraguay.
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Revolucionario tratamiénto de semillas fungicida e insecticida con amplio espectro
de control sobre las principales plagas y enfermedades de suelo de la soja
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