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O DO O ® @campoagropecuariopy apostar por la soja

U na nueva campafna comienza y el productor
vuelve a poner sobre la tierra buena parte de
sus expectativas. La soja 2026 /27 apunta a unas 3,7
millones de hectareas, en un momento en que el
sector mantiene el optimismo, pero enfrenta cos-
tos mas elevados y un mercado internacional que no
ofrece certezas.
La apuesta tiene una dimensién que va mucho mas
alla de cada chacra. En los primeros ocho meses del
ano, Paraguay export6 7,4 millones de toneladas de
soja en grano, por USD 2.886 millones. Con sus deri-
vados, el complejo alcanz6 USD 3.877 millones, cerca
del 40% de las exportaciones nacionales. Detras de
NOTA DE TAPA estas cifras hay productores que deben decidir cuan-
APS PUSO EN MARCHA LA to invertir, qué tecnologia incorporar y como enfren-
CAMPANA DE SOJA 2026 /27 tar los riesgos de cada campafia. Por eso, ademas del
clima y los precios, la competitividad depende de fac-
tores que estan dentro y fuera de la finca.
La experiencia de las tltimas campafas también
muestra la capacidad de adaptacién del productor
paraguayo. Frente a escenarios cambiantes, busca
mejorar rendimientos, ajustar costos, incorporar
tecnologia y aprovechar mejor los recursos dispo-
nibles. Esa eficiencia resulta cada vez mas impor-
tante en una actividad expuesta a variables que no
puede controlar. Al mismo tiempo, la fortaleza de la

ENTREVISTA EVENTOS cac}ena sojera representa una opQrtunldad para se-
: . guir avanzando en industrializacién y generacion de

LA INNOVACION ESTA M e oo lor. El gy de 1 b d .
AVANZANDO EN LA valor. El crecimiento de los embarques de aceite y
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pellets demuestra que la produccién de granos pue-
de sostener otras actividades y ampliar su aporte a
la economia nacional.

El rechazo de los gremios a una mayor presioén tri-
butaria se inscribe en esta preocupacién. Con costos
crecientes y precios sujetos al mercado internacio-
nal, cada carga adicional puede tener impacto en la
ecuacion productiva. El desafio pasa por mantener
condiciones que permitan al sector continuar invir-

' tiendo y compitiendo.
. " La nueva campana vuelve a poner a la soja en el cen-
f tro de la escena productiva. El productor ya hizo
INDUSTRIAS EVENTOS su apuesta; ahora seran el clima, los mercados y
: las condiciones econémicas los que acompafiaran
ICNR%%%?L%%&ASX?&% Apﬁggggﬁfrgg%gl& o pondrén,a prueba ese esfuerzo. Porque detras de
COMPETITIVIDAD AGRICULTURA ORGANICA cada hectarea sembrada hay inversion, trabajo y

confianza en el futuro del campo paraguayo.
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ACTUALIDAD

Soja paraguaya aumenta sus envios y genera USD 2.886 millones

P araguay incrementd sus ex-
portaciones de soja en grano
durante los primeros ocho meses
de 2026. Entre enero y agosto se
embarcaron 7,4 millones de tone-
ladas, unas 2 millones de tonela-
das mas que en el mismo periodo
de 2025, segiin datos de la Cama-
ra Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y
Oleaginosas (Capeco).

El mayor volumen estuvo acom-
pafiado por un incremento en
los ingresos. Las exportaciones
de soja en grano alcanzaron USD
2.886 millones, frente a los USD
1.978 millones registrados entre
enero y agosto del afio anterior.
Argentina se mantuvo como el
principal destino, con el 86% de
los envios, seguida por Brasil, con
el 10%. El 4% restante tuvo como
destinos Rusia, Arabia Saudita,

Vietnam, Estados Unidos, Uru-
guay, Chile y Corea del Sur.

La asesora de Comercio Exterior
de Capeco, Sonia Tomassone,
destaco la recuperacion de los
envios hacia Rusia y el crecimien-
to de las ventas de soja en grano a
Brasil y Vietnam.

MAYOR MOVIMIENTO DE
DERIVADOS

La cadena sojera también registro
un importante flujo de productos
industrializados. Hasta agosto se
exportaron 449.142 toneladas de
aceite de soja, por USD 496,7 mi-
llones, y 1,62 millones de toneladas
de pellets, por USD 493,9 millones.
En conjunto, las exportaciones de
soja en grano y derivados sumaron
USD 3.877 millones en los prime-
ros ocho meses del ano, equiva-
lentes a alrededor del 40% de las
exportaciones paraguayas en ese
periodo. Los envios correspon-
dientes a la zafra 2025/26 fueron
realizados por 53 empresas, refle-
jando el peso de la cadena sojera
en el comercio exterior del pais
y la importancia del mercado ar-
gentino para la colocacion de la
produccion paraguaya. CA

Investigan nuevas alternativas para controlar Pyricularia en trigo

n proyecto de investigacion

busca desarrollar nuevas
herramientas para enfrentar la
Pyricularia, una de las enferme-
dades que representa un desafio
para el cultivo de trigo en Para-
guay. El trabajo se desarrollara
durante cinco afios con apoyo de
JICAy la participacion de investi-
gadores de la Universidad Nacio-
nal de Asuncién (UNA), Capeco
y las universidades japonesas de
Kobe y Kioto.
El proyecto, denominado “Con-
trol integrado de Pyricularia”,
apunta a generar alternativas
para reducir el impacto de la en-
fermedad, con énfasis en la ob-
tencion de variedades con mayor
resistencia genética y en el de-
sarrollo de estrategias comple-
mentarias de control.
El investigador Man Mohan Ko-
hli explic6 que se busca encon-
trar una respuesta para evitar
que el area de trigo siga dismi-

CAMPO AGROPECUARIO |

nuyendo, ya que los productores
necesitan adelantar la siembra.

“Lo que buscamos es encontrar
soluciones que sean utiles para
el productor. Queremos desa-
rrollar variedades mas resisten-
tes y herramientas que permitan
manejar la enfermedad de una
manera mas efectiva, para que

el trigo pueda seguir formando
parte del sistema productivo pa-
raguayo”, explico Kohli.

La investigacion apunta asi a ge-
nerar alternativas que permitan
producir trigo bajo las condicio-
nes actuales del sistema agricola
paraguayo, reduciendo los riesgos
asociados a la enfermedad. CA
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Exportaciones de granos y
subproductos alcanzan un récord
en los primeros ocho meses del ano

1 agro argentino volvié a marcar un maximo histérico para

el periodo enero-agosto, con mas de 80,7 millones de to-
neladas exportadas. El crecimiento estuvo impulsado princi-
palmente por el girasol, el maiz y el trigo, mientras que el com-
plejo soja mostré una recuperacién mensual, aunque continda
entre los registros mas bajos de los Gltimos quince afios.
Por su parte, durante los primeros ocho meses del ano, las ex-
portaciones de los principales granos y subproductos superaron
las 80,7 millones de toneladas, un 12,5% mas que en igual perio-
do del ano pasado y unas 7,5 millones de toneladas por encima
del maximo anterior registrado para este tramo del afo.
El desempeno exportador se explica, en buena medida, por una
combinacion de elevada produccioén interna y una demanda
externa que mantiene un ritmo sostenido. Entre los cultivos
que mas se destacaron aparecen el girasol, el maiz y el trigo.
El complejo girasol acumuld casi 6 Mt exportadas, mas del do-
ble del promedio registrado en los tltimos afos para esta épo-
ca. En tanto, el maiz alcanzé 29,1 Mt, el mayor volumen para
enero-agosto desde que existen registros.
El trigo también tuvo un desempeno destacado. La produc-
cion historica de 29 Mt correspondiente a la campana 2025 /26
permiti6 ampliar considerablemente el saldo exportable. Entre
enero y agosto se despacharon mas de 12,4 Mt, un volumen
60% superior al promedio histoérico para ese periodo.
En agosto, el complejo soja fue el que mostré el mayor creci-
miento mensual, con una suba del 16% respecto de julio. Den-
tro del complejo se destaco particularmente la harina de soja,
con 2,74 Mt embarcadas durante el mes.
Sin embargo, el desemperio acumulado todavia se mantiene
por debajo de los niveles observados en buena parte de los tl-
timos anos. En los primeros ocho meses de 2026, el complejo
soja alcanzo unas 28 Mt exportadas, ubicandose como el cuar-
to registro mas bajo de los tltimos quince afios para el periodo.

La produccion de leche crecio
2,2% interanual en agosto

a produccion de leche alcanz6 en agosto los 1.114,8 millones

de litros, un 6,6% mas que en julio y un 2,2% por encima de
igual mes de 2025, segtn datos del OCLA.
Con este resultado, la produccion acumula 22 meses conse-
cutivos de crecimiento interanual. Entre enero y agosto, el
volumen producido aument6 4,5% respecto del mismo perio-
do del ano pasado. De acuerdo con el OCLA, si se mantiene
la tendencia observada, el crecimiento anual podria ubicarse
en torno al 3%, aunque se trata de una estimacion sujeta a la
evolucion de la produccion en los proximos meses y a las con-
diciones climaticas. En particular, el organismo sefial6 que un
eventual fenémeno de El Nifio de intensidad elevada durante la
ultima parte del afio podria generar cambios significativos en
los niveles proyectados. Por otra parte, los solidos tiles -grasa
butirosa y proteina- crecieron 5,2% en el acumulado anual, por
encima del aumento de los litros producidos. La proporcion de
solidos paso6 de 7,34% a 7,40%.

FUENTE
I

La siembra de maiz 2026 /27
avanzay ya cubre el 5,5% del
area proyectada

a siembra de maiz con destino a grano co-

mercial para la campana 2026 /27 alcanz6
el 5,5% de las 8,4 millones de hectareas (MHa)
proyectadas, luego de registrar un progreso
intersemanal de 4 puntos porcentuales.
Las labores se concentran principalmente en
el Centro-Norte de Santa Fe, Ntcleo Norte y
Centro-Este de Entre Rios, donde las condicio-
nes permitieron avanzar con mayor ritmo.
En el Nucleo Sur, en cambio, la implantacion
avanza de manera incipiente. Las bajas tempera-
turas del suelo podrian demorar la emergencia del
cultivo, por lo que el avance de las labores perma-
nece condicionado por la evolucion de las condi-
ciones térmicas. A nivel nacional, el progreso de la
siembra presenta un adelanto de 1,7 puntos por-
centuales respecto de la campana anterior, refle-
jando un inicio mas rapido de las labores.
Mientras tanto, la cosecha de maiz 2025/26
transita su tramo final. Ya se recolect6 el 96,9%
del area apta, aunque el avance mantiene una
demora interanual de 3,1 puntos porcentuales.

La siembra de girasol alcanza
el 23,4% del area proyectada

a siembra de girasol 2026,/27 alcanzo el

23,4% de las 3 millones de hectareas pro-
yectadas, luego de registrar un avance interse-
manal de 4,1 puntos porcentuales. Las labores se
concentran principalmente en el norte y centro
del area agricola, donde las condiciones climati-
cas permitieron acelerar la implantacion.
Uno de los principales focos de avance se en-
cuentra en el Centro-Norte de Santa Fe, donde
la siembra ya cubre el 50% del area proyec-
tada. La ausencia de lluvias durante la tltima
semana favorecio el ingreso de las maquinas y
permitio intensificar las labores.
En el NEA, en tanto, la implantacion alcanza el
94% del area prevista, por lo que la siembra se
encuentra proxima a finalizar en esta region.
La situacion es diferente en Santiago del Es-
tero, donde las labores permanecen a la es-
pera de nuevas precipitaciones que permitan
recomponer las condiciones necesarias para
continuar con la implantacion.
Hacia el sur del area agricola, la siembra toda-
via no se inici6, en linea con el calendario de
implantacion del cultivo en esas regiones.

CAMPO AGROPECUARIO | 8 | SETIEMBRE 2026



@ fungicida
T ECCARE

La proteccion de la carboxamida
con la potencia de la triple mezcla

@ tecnomvi



MERCADO

Tecnificacion sostiene la demanda
de maquinaria agricola

| mercado paraguayo muestra un

comportamiento sostenido en la co-
mercializaciéon de equipos agricolas, aun-
que con diferencias entre los principales
segmentos. La renovacioén del parque y
la incorporacion de nuevas prestaciones
acompanan las necesidades de una pro-
duccién que busca mayor capacidad ope-
rativa y precision en las labores.
Segin datos de la Camara de Distribuido-
res de Automotores y Maquinarias (CA-
DAM), entre enero y agosto se comercia-
lizaron 1.229 tractores, 78 cosechadoras y
55 pulverizadoras.
En tractores, John Deere mantiene el li-
derazgo, con el 31% de participacion, se-
guido por Massey Ferguson, con el 15%,
y Case IH, con el 13%. En este segmento
también se observa una mayor presencia
de marcas de origen chino, que amplian su
participacién en el mercado.
El segmento de cosechadoras presenta
una concentracion mayor. John Deere en-
cabeza las ventas con el 37%, mientras que

La tendencia apunta hacia maquinas con
mayor nivel de automatizacion, conectivi-
dad y herramientas de agricultura de pre-
cision. Estas tecnologias permiten ajustar
las labores a las necesidades de cada area
del cultivo, mejorar el uso de insumos
y reducir tiempos y costos operativos,
acompanando la evolucion de una agricul-
tura paraguaya cada vez mas tecnificada.

TRACTORES

VENTAS HASTA AGOSTO

Fuente: Cadam.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA AGOSTO

Fuente: Cadam.

John Deere 29
New Holland 25
Case IH 1
CLAAS 6
Massey Ferguson 4
Fendt 3
Total 78

PULVERIZADORES

VENTAS HASTA AGOSTO

Fuente: Cadam.

New Holland alcanza el 32% y Case IH, el ~ John Deere 392

14%. La incorporacion de estos equipos M F 191

responde, entre otros factores, a la nece- assey rerguson

sidad de aumentar la capacidad de trabajo ~ Case |H 156

y reducir pérdidas en periodos de cose- New Holland 151

cha, especialmente en explotaciones de

mayor superficie. Valtra 136

En pulverizadoras, Jacto concentra el 42% Yto 63

de las unidades comercializadas, seguida

por Kuhn, con el 16%, y Case IH, con el Lovol 40  Jacto 23

11%. La demanda en este segmento estd  FARMTRAC 38 Kuhn 9

cada vez mas vinculada a tecnologias que

permiten mejorar la precision de las apli- LS 30 CaselH 6

caciones y optimizar el uso de insumos. Hanomag 13 John Deere 5

Para los proximos meses, desde el sector se Mahind 8 N Holland 5

observa un escenario de optimismo mode- ahindra ew holtan

rado, en un contexto en el que larenovacion ~ Fendt 6 Massey Ferguson 5

de equipos y la incorporacién de nuevas Deutz 5 Valtra 2

tecnologias siguen formando parte de las

decisiones de inversion de los productores. ~ Total 1229 Total 55
(] o (]

Cotizaciones en Chicago (30-09-26)

SO0JA MAIZ TRIGO

Nov-26 474 Dic-26 197  Dic-26 249

Ene-27 480 Mar-27 203 Mar-27 255

Mar-27 483 May-27 206 May-27 258
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EVENTOS

Baldan y Tracto acercaron tecnologia
y soluciones al productor chaqueno

EL 24 Y 25 DE SEPTIEMBRE SE DESARROLLO EL DiA DE NEGOCIOS BALDAN Y TRACTO
EN LOMA PLATA, EN EL PREDIO DE LA EXPO PIONEROS. La propuesta reunio a pro-
ductores y clientes de la region, quienes accedieron a atencion personalizada,
condiciones especiales y repuestos originales Baldan.

urante las dos jornadas,
D los equipos de Baldan

Brasil y Tracto brindaron
asesoramiento sobre las distin-
tas alternativas de la marca, entre
ellas para preparacion de suelo y
pulverizacion, ademas de presen-
tar promociones especiales para
los clientes de la region.
Uno de los principales focos es-
tuvo puesto en la linea de pulve-
rizadoras autopropulsadas, espe-
cialmente el modelo Avola 2500,
disponible con barras de 25, 27 y
30 metros. El equipo incorpora te-
lemetria y actualizaciones orien-
tadas a mejorar sus prestaciones
y acompanar las necesidades del

productor. “Estamos en el Dia
de Negocios Baldan y Tracto con
condiciones especiales tanto para
preparacion de suelo como para
pulverizacion”, senialo Helinton
Buzzatto, promotor de ventas de
Baldan Brasil. Agreg6 que el Avola
cuenta con los dos primeros man-
tenimientos gratuitos a través de
Baldan y una garantia de dos anos.
Buzzatto destac6 ademas que ya
existen equipos operando en el
Chaco y que la actividad permitio
reforzar el acompanamiento téc-
nico y comercial a los productores
de la region. Por su parte, Fernan-
do Helman, gerente de la sucur-
sal Loma Plata de Tracto, valoro la

participacién registrada durante
las dos jornadas y agradecié es-
pecialmente el acompanamiento
de las cooperativas y productores
chaquenos. “Queremos que Trac-
to y Baldan sigan apostando por la
region chaquena”, expreso.

El encuentro también permitio
presentar las actualizaciones in-
corporadas al Avola 2500 y forta-
lecer el vinculo con productores
que ya utilizan el equipo en el Cha-
co, con énfasis en la asistencia y el
respaldo posventa. Los interesados
pueden acercarse a las sucursales
de Tracto en Loma Plata y Filadel-
fia para conocer las alternativas
disponibles de la linea Baldan. CA

CAMPO AGROPECUARIO | 12 | SETIEMBRE 2026
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ENTREVISTA

La innovacion esta
avanzando en la agricultura
de manera exponencial

JOSE PERDOMO, PRESIDENTE Y CEO DE CROPLIFE LATIN AMERICA, ANALIZO DURANTE SU
VISITA A PARAGUAY EL ESCENARIO DE LA AGRICULTURA REGIONAL, EL ACCESO A NUEVAS
TECNOLOGIAS, LOS DESAFi0S REGULATORIOS Y LA EVOLUCION DE LA BIOTECNOLOGIA.
También se refirio al combate al comercio ilegal de productos fitosanitarios y al
papel de la innovacion para avanzar hacia una agricultura mas eficiente.

_ P: ;Como observa a Paraguay como
productor de alimentos y qué potencial
tiene para acceder a nuevas tecnolo-
gias?

_R: Paraguay es estratégico. Es un
productor neto de granos. Creo
que, con regulaciones modernas,
el registro de productos, la pro-
piedad intelectual y las patentes,
sin duda nuestras empresas van a
ver a Paraguay como una poten-
cia agricola, que ya lo es.

Tiene capacidad de produccion,
clima y mano de obra. Ya hoy Pa-
raguay es lider en muchos de los
esfuerzos internacionales para
defender a la agricultura y la ex-
portacion de la region.

_P: ;Considera que los procesos regu-
latorios del pais acompafan el desa-
rrollo de las nuevas tecnologias?

_ R: Yo creo que si. Hay un am-
biente general en el pais de avan-
zar y promover a Paraguay como
una potencia agricola que puede
ser, y sin duda va en ese camino.
También es importante crear un
ambiente que permita, desde lo
regulatorio, traer nuevas inno-
vaciones. Por eso claramente
vemos a las autoridades encar-
gadas de la propiedad intelec-
tual con un gran compromiso

" — ¥
, _r’J‘ .
- .-;;
1
l
B

JOSE PERDONO, PRESIDENTE Y CEQ DE
CROPLIFE LATIN AMERICA.

para que eso se mantenga, se
mejore y se haga mas eficiente,
de manera que pueda acompa-
far la modernizacion del porta-
folio agricola.

_ P: Frente a desafios como el cambio
climatico y las situaciones geopoli-
ticas, jqué tecnologias marcaran el
rumbo de la agricultura?

_ R: Creo que la tecnologia y la

innovacion estan avanzando en
la agricultura de manera expo-
nencial.

Estamos viendo los drones, que
estan siendo utilizados cada vez
mas en todos los paises; Para-
guay tampoco esta exento de
esta tendencia. También vemos
el avance de los productos biol6-
gicos, donde nuestras empresas
estan invirtiendo. No solamente
en la parte quimica, sino también
en todas las aplicaciones de la
agricultura digital.

Estas tecnologias van a ayudar a
hacer la agricultura mas eficiente
y, al mismo tiempo, van a produ-
cir mucha mas informacién para
que el agricultor tome mejores
decisiones, tanto sobre el clima
como sobre fertilizacion, uso del
agua y otros aspectos.

Cuando hablamos de agricultu-
ra 2.0 o agricultura digital, esta
tecnologia viene a potenciar
la productividad del agricultor
para producir mas alimentos vy,
al mismo tiempo, utilizar herra-
mientas modernas que ayuden a
minimizar los efectos del cam-
bio climatico.

El uso del agua puede ser mas
eficiente y las plagas podran
controlarse de una manera mas

CAMPO AGROPECUARIO | 14 | SETIEMBRE 2026



puntual, con mucha mas tecno-
logia. Creo que, al final, la agri-
cultura moderna y la innovacion
son parte integral de la solucion
de los desafios que tenemos en
el mundo para la produccion de
alimentos.

Tenemos la agricultura, la inno-
vacion y la tecnologia que nos van
a permitir conquistar y mitigar
muchos de estos desafios.
Estamos en un cambio de revo-
lucion, donde la inteligencia ar-
tificial nos va a permitir acelerar
el desarrollo de muchos pro-
ductos que antes tomaban mas
tiempo y, al mismo tiempo, dar
eficiencia a los procesos. Creo
que estamos en la puerta de
cambios mas acelerados.

_P: ;Como estan evolucionando las he-
rramientas digitales y qué impacto ten-
dran en la produccion?

_ R: Sin dudas que se van
a consolidar. Tener regu-
laciones modernas y con-
tar con el contacto a nivel
global que las companias
de nuestra industria per-
miten son factores impor-
tantes.

CropLife Latin America tiene
presencia en 18 paises y ese in-
tercambio permite que las aso-
ciaciones y los productores pue-
dan aprovechar experiencias
que ya se estan desarrollando en
otros mercados, evitando rein-
ventar procesos y compartiendo
las buenas experiencias que se
estan creando en cada pais.

_ P: ;Como observa actualmente el es-
cenario regulatorio en América Latina?
_R: La realidad es que las normas
regulatorias en toda Ameérica La-
tina son muy variables. En algunos
paises son anticuadas y atrasan la
innovacion, como Costa Rica; te-
nemos regulaciones modernas,
como el caso de Brasil, que van
avanzando; y también tenemos
regulaciones que se guian por la
ideologia en otros paises, en vez
de por la ciencia.

Tenemos un “popurri” de regula-
ciones en América Latina y tene-
mos que estar en vanguardia.

En CropLife Latin America esta-
mos apoyando a nuestras aso-
ciaciones para poder articular los
diferentes desafios y complica-
ciones que se generan en materia
regulatoria.

Es un trabajo constante, un tra-
bajo misionero, para apoyar con
ciencia y regulacion moderna a
las autoridades de los paises, de
manera que puedan tomar las
mejores decisiones basadas en
la ciencia y en la evaluacion de
riesgos.

_ P: ;Cual es la situacion del comercio
ilegal de productos fitosanitarios y qué
estrategias se estan impulsando para
enfrentarlo?

_ R: El comercio ilegal esta pre-

Creo que, al final, la agricultura
moderna y la innovacion son parte
integral de la solucion de los desafios
que tenemos en el mundo para la

produccion de alimentos.

sente en todo el mundo y la reali-
dad es que es complicado.

Lo que hemos hecho desde Cro-
pLife en los ultimos 10 anos es
trabajar con las asociaciones
para crear materiales didacticos
y educar a los agricultores, para
que entiendan, conozcan y pue-
dan detectar cuando un producto
es ilegal.

Si un producto es barato y se ven-
de sin factura, ya son dos sefales
de que puede tratarse de un pro-
ducto ilegal y de que no funciona
como deberia. Esto también per-
judica al fisco porque no se pagan
los impuestos.

Otra de las acciones es trabajar
con las autoridades para orien-
tarlas sobre el impacto del co-
mercio ilegal. No solamente
afecta al campo, sino también al
agua y al suelo donde se aplican
estos productos, porque no han
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sido probados ni han demostra-
do su seguridad. También busca-
mos establecer conexiones con
las agencias que trabajan con
las autoridades para detectar y
combatir este problema.

Lo mas que podemos hacer es
educar, entregar materiales y
hacer conexiones con las autori-
dades, para que puedan hacer su
trabajo. Pero todavia falta mucho
por hacer.

_ P: En el campo de la biotecnologia,
ihacia donde estan apuntando actual-
mente los desarrollos?

_R: Todas las empresas estan tra-
bajando en la resistencia a plagas
y enfermedades, principalmen-
te en los grandes cultivos: soja,
maiz, canola y trigo.

Se esta trabajando en edici6on ge-
nética y creo que estamos en el
inicio de cambios que van
a venir de manera muy es-
pecifica a través de tecno-
logias que nos permitiran
controlar enfermedades,
reducir la carga quimica y
ser mas eficientes.
Estamos en ese proceso.
Se vienen cosas maravillo-
sas si las regulaciones y las enti-
dades aceptan estas tecnologias
conforme se presenta la ciencia
de manera clara. Creo que esta-
mos ante una oportunidad enor-
me, porque Ameérica Latina es un
supermercado enorme.

_ P: Después de esta visita, jqué re-
flexion se lleva sobre la evolucion de
Paraguay?

_R: Me voy contento de haber vi-
sitado Paraguay. Veo claramente
que vamos en el camino correcto
con CAFYF, con el esfuerzo que
se esta haciendo para asegurar la
capacitacion de los agricultores
y fomentar las Buenas Practicas
Agricolas.

CampoLimpioSM sigue creciendo
y vemos a las autoridades avanzar
en la proteccion de la innovacion
para que pueda desarrollarse en
el pais. CA



EVENTOS

Tecnomyl reconocio a los
campeones del Desafio
Agroceres 2026

EL CONCURSO REUNIO A PRODUCTORES DE CUATRO REGIONES DEL PAIS Y PREMIO LOS
MEJORES RESULTADOS DE PRODUCTIVIDAD EN MAIZ ZAFRINA. Nardeli Dal Bosco, de la
Region Centro Este, obtuvo el titulo de Campedn Nacional con un rendimiento de
11.210 kg/ha. El encuentro también marcd los 35 afios de trayectoria de Tecnomyl.

ecnomyl, representante
I de Agroceres en Para-
guay, realizo el 25 de sep-
tiembre el Desafio de Campeones
Agroceres 2026, en el Complejo
CIDE, en Minga Guazl, donde
fueron reconocidos productores
destacados de las regiones Sur,
Norte, Centro Sur y Centro Este.
La iniciativa premio los resultados
obtenidos con los hibridos AG8701
PRO4 y AG9035 PRO3, poniendo
en valor el conocimiento, el ma-
nejo y las decisiones adoptadas
por los productores durante la
campana de maiz zafrina.
En total, fueron reconocidos 12

ganadores regionales, ademas del
Campeo6n Nacional. El maximo
resultado correspondié a Narde-
li Dal Bosco, de la Region Centro
Este, quien alcanz6 11.210 kg/ha
con el hibrido AG9035 PRO3.

LOS MEJORES RESULTADOS

POR REGION

En la Region Sur, el primer lugar
fue para Ridschart Verruck, con
9.120 kg/ha de AG8701 PRO4. Le
siguieron Jorge Izawa, con 8.805
kg/ha, y Theobald S.R.L., con
7.919 kg /ha.

En la Region Norte, Silo 63 S.A.
obtuvo el primer puesto con

8.293 kg/ha de AG8701 PRO4. El
segundo lugar correspondi6 a
G.C.P. S.A, con 8.286 kg/ha, y el
tercero a Roberto Tzuzuki, con
7.416 kg /ha.

Por la Region Centro Sur, Granos
Panambi (Eddy Neufeld) encabe-
z0 la clasificacion con 9.888 kg/
ha de AG9035 PRO3. En segundo
lugar qued6 Taylor Luis Pilguer
Giacobbo, con 9.158 kg/ha, y en
tercero Valdir Wottrich, con 8.771
kg/ha.

La Region Centro Este registro
los mayores rendimientos de la
edicion. Ademas de Nardeli Dal
Bosco, campeo6n nacional, fueron
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reconocidos Anténio Doerner,
con 11.195 kg /ha, y Valdir y Lucia-
no Matos, con 11.114 kg /ha, todos
con el hibrido AG9035 PRO3.

UNA INICIATIVA QUE

ACOMPANA AL PRODUCTOR

El Desafio de Campeones Agro-
ceres se inici6 en 2023 como una
propuesta de Tecnomyl, en alian-
za con Agroceres, para reconocer
a productores que alcanzan altos
niveles de productividad en maiz
zafrina.

La competencia contempla las
particularidades de las diferentes
regiones productivas de la Region
Oriental y busca destacar los re-
sultados asociados al manejo, la
tecnologia y las buenas practicas
aplicadas en cada campaiia.

35 ANOS DE TECNOMYL

El encuentro también fue escena-
rio para conmemorar los 35 anos
de trayectoria de Tecnomyl, po-

niendo en valor el camino recorri-

do por la empresa y su vinculo con
el sector agropecuario paraguayo.
Durante la jornada se realiz6 ade-
mas un homenaje a Vilmar Rich-
ter, en reconocimiento a su tra-
yectoria y aporte a la historia de
la compaiia.

Con esta edicion, el Desafio de
Campeones Agroceres volvid a
reunir a productores y referentes

del sector en torno a los resulta-
dos alcanzados en campo, desta-
cando el aporte de la genética, la
tecnologia y el manejo en la bs-
queda de mayor productividad.

Agroceres es una marca de semi-
llas de hibridos de maiz de Bayer.
En Paraguay, Tecnomyl repre-
senta la marca y comercializa sus
hibridos para diferentes condicio-
nes y sistemas productivos. CA
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Fecoprod y UGP abrieron
la campana de soja 2026

CON EL LEMA “MOTOR DEL CAMPO, IMPULSO DEL PAiS”, LA FEDERACION DE COOPERA-
TIVAS DE PRODUCCION (FECOPROD) Y LA UNION DE GREMIOS DE LA PRODUCCION (UGP)
REALIZARON EL LANZAMIENTO DE LA SIEMBRA DE SOJA 2026. La actividad se desarro-
llo el 4 de septiembre en Maracana-Suiso Cué, Virgen de los Milagros, con participa-
cion de productores, cooperativistas, representantes gremiales y autoridades.

| inicio simbdlico de la
nueva campafa puso en
destaque el aporte de la

produccion sojera a la econo-
mia nacional y el papel del pro-

ductor como protagonista de la
actividad productiva. La jornada
también planteo la necesidad de
fortalecer la articulacion entre
productores, cooperativas, gre-

mios y Gobierno para generar
condiciones favorables a la pro-
duccidén y al desarrollo de las co-
munidades del interior.

El presidente de Fecoprod, Al-
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fred Fast, resalto el peso de la
soja en la economia y su impor-
tancia para los pequefios pro-
ductores y la agricultura familiar.
Senal6 que el cultivo genera in-
gresos y plante¢ la necesidad de
continuar aumentando la pro-
ducciéon, acompanada de una
adecuada diversificacion.

En materia de competitividad,
Fast sostuvo que el crecimien-
to de la produccién debe estar
acompanado por condiciones
tributarias que favorezcan la
actividad.

TECNOLOGIA, CREDITO Y
MERCADOS

El presidente de la UGP, Héctor
Cristaldo, destacd que el lanza-
miento forma parte de un proceso
de integracion productiva
construido durante mas
de 15 afios entre produc-
tores, cooperativas, gre-
mios y el sector publico.
Senalé que el acceso a
tecnologia, conocimiento,
crédito y mercados, junto
con reglas claras y pre-
visibilidad, resulta fundamental
para que los productores puedan
sostener su actividad. También
menciond entre los principales
desafios al clima, los precios in-
ternacionales y el tipo de cambio.
Cristaldo expres6 la expectati-

EL

va de superar las 12,5 millones
de toneladas de soja en la nueva
campana y destaco la importancia
de la produccion como fuente de
crecimiento econdémico y gene-
racion de oportunidades.

El anfitrién del encuentro, Hugo

El acceso a tecnologia, conocimiento,
crédito y mercados, junto con
reglas claras y previsibilidad, resulta
fundamental para que los productores
puedan sostener su actividad.

Santacruz, productor de la zona,
valor6 que Maracana haya sido
escenario del lanzamiento y des-
taco la presencia de represen-
tantes del sector productivo y de
autoridades. Consideré que este
tipo de actividades permite acer-

car las necesidades de los pro-
ductores a los diferentes actores
vinculados con el sector.

DIVERSIFICACION PRODUCTIVA
Durante el acto, el ministro de
Agricultura y Ganaderia, Carlos
Giménez, destaco el ini-
cio de una nueva cam-
pafna agricola como una
oportunidad para renovar
el compromiso de trabajo
conjunto entre el Gobier-
no, los gremios, las coope-
rativas y los productores.
El ministro remarco6 la im-
portancia de mantener el didlogo y
avanzar en la diversificacion pro-
ductiva, con el fortalecimiento de
rubros como sésamo, chia, maiz y
hortalizas, ademas de la soja.
También menciono6 las acciones
destinadas a combatir el contra-
bando y proteger la producciéon
nacional, particularmente en el
ambito de la agricultura familiar.
En ese sentido, reiter6 el com-
promiso del Gobierno con pro-
gramas de apoyo, mecanizacion y
acceso a herramientas para mejo-
rar la produccion.

El lanzamiento en Maracana re-
uni6 asi a representantes de
distintos sectores vinculados a
la agricultura y dej6 como eje la
necesidad de sostener la pro-
duccion, mejorar las condiciones
para el productor y avanzar en
forma coordinada frente a los de-
safios productivos y econdémicos
de la nueva campana. CA



EVENTOS

Hortipar cerro su octava edicion
con mayor participacion

LA MUESTRA FRUTIHORTICOLA REGISTRO UN CRECIMIENTO DEL 20% Y SUMG UN
CONGRESO NACIONAL, DEMOSTRACIONES TECNOLOGICAS Y CASOS DE PRODUC-
TORES A SU PROPUESTA. La organizacion prevé mantener este formato y ampliar
la participacion de otros rubros de la agricultura familiar.

a octava edicion de Hor-
I tipar cerr6 con un creci-
miento del 20% en la parti-
cipacion respecto al afo anterior,

en una edicibn que incorporo
nuevas propuestas técnicas vy

tecnologicas. La actividad se de-
sarroll6 del 22 al 24 de septiembre
en el Centro Tecnologico Agro-
pecuario del Paraguay (Cetapar),
en Yguazy, Alto Parana, con par-
ticipacion de empresas, produc-

tores, técnicos y profesionales.
Uno de los principales cambios
fue la realizacion del Primer Con-
greso Nacional de Innovacion en
Produccion Frutihorticola, que
reunio a especialistas nacionales
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e internacionales y abord6 temas
relacionados con sanidad, suelo,
hidroponia, fertilizacién e inocui-
dad. A esto se sumaron parcelas
demostrativas, sistemas de riego,
materiales genéticos, invernade-
ros automatizados y experiencias
vinculadas con agricultura orga-
nica y sustentabilidad.

También se presentaron casos de
éxito de productores y se reali-
zaron demostraciones de imple-
mentos agricolas, con el objetivo
de acercar experiencias concretas
y soluciones aplicables a las fincas.
El Ing. Edgar Figueredo, director
de Cetapar, destaco la respuesta
obtenida durante los tres dias.
Senalé que las empresas expre-
saron su conformidad por la con-
currencia y las oportunidades de
negocios generadas, mientras
que la incorporacion del congre-
so y de los casos de productores
tuvo una buena aceptaciéon entre
el publico.

e nll, b
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A partir de esta experiencia, la or-
ganizacion prevé mantener una
estructura similar en la proxima
edicion, con mayor énfasis en el
contenido técnico. Figueredo ade-
lant6 ademas que se analiza incor-
porar un area de floricultura y otra
destinada a cultivos protegidos.

La propuesta también apunta a
ampliar progresivamente el al-
cance de Hortipar hacia otros
rubros de la agricultura familiar,
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como banana, citricos, mandioca,
floricultura y piscicultura. En esta
edicion, la presencia de partici-
pantes de Chile, Argentina, Brasil
y Uruguay contribuy6é asimismo
al intercambio regional.

Con estos resultados, Hortipar
busca consolidarse dentro del
calendario de exposiciones del
sector, manteniendo como ejes la
tecnologia, la capacitacion y la di-
versificacion productiva. > 4

Y3

MAXIMA TECNOLOGIA EN LUBRICANTES

e e e R ;
" Representante Oficial dg'¥PFF- R it

=
e
a

. Tel.(595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002

_Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville =

~ E-mail:ventas@cgs.com.py s.com.py .
- @) cGs-veF Parag'ﬁy : « f‘_‘&#

Prefizge all CORAZIN
el MOTORY prolenes
g VDA &l

,,,,,,

Impulsando el desarrollo

o

4

Cooperativa

Chortitzer

COOPERATIVA MULTIACTIVA

Neuwland

Ltda.

COOPERATIVA COLONIZADORA MULTIACTIVA

FERNH

EIM...




EVENTOS

Agrosystem presento soluciones para la nutricion de cultivos en Hortipar

grosystem acompanoé la Ex-

poferia Hortipar, donde pre-
sentd alternativas orientadas a
mejorar la nutriciéon de los culti-
vos y contribuir a una mayor efi-
ciencia productiva. La propuesta
incluy6 soluciones de Yara en las
lineas de fertilizantes granulados,
hidrosolubles y foliares.
Wilder Maciel Gonzalez, respon-
sable de Desarrollo Técnico de
Producto de HF, explico que el
objetivo es aportar herramientas
que permitan aprovechar mejor
el potencial de las diferentes va-
riedades disponibles en el merca-
do. “Hay un mercado muy amplio,
con mucho por explorar y explo-
tar en la parte nutricional, bus-
cando obtener la mayor ventaja
de cada variedad de cultivo que

tenemos hoy en dia y apuntando
a la optimizacion de los produc-
tores”, sefalo.

Durante la feria se destacaron al-
ternativas de la linea Yara Tera,
orientada a la nutriciéon median-

te fertilizantes hidrosolubles,
ademas de productos foliares de
YaraVita, entre ellos Bortrac, Zin-
trac y Phosamco Bio.

Maciel indic6 que el manejo nutri-
cional constituye un componente

importante para acompanar el de-
sarrollo de los cultivos y expresar su
potencial productivo, especialmen-
te en un escenario de mayor dispo-
nibilidad de materiales y tecnolo-
gias para el sector frutihorticola. La
participacion en Hortipar permitio
a Agrosystem acercar estas alter-
nativas a productores y técnicos,
en un espacio donde la innovacion
y la transferencia de conocimientos
ocuparon un lugar central.

Fecoprod impulsa la innovacion y el intercambio técnico en Hortipar

La Federacion de Cooperati-
vas de Produccién (Fecoprod
Ltda.) acompano la 8* Expoferia
Hortipar 2026 como patrocinador
principal del Primer Congreso
Nacional de Innovacién en Pro-
duccién Frutihorticola, una ini-
ciativa que reuni6 a productores,
técnicos, profesionales, estudian-
tes, empresas e instituciones en
torno a los desafios y oportunida-
des de la produccion horticola.

El congreso se constituy6 en uno
de los principales espacios téc-
nicos de la feria, con una agenda
que abord6 aspectos relaciona-
dos con sanidad vegetal, calidad
de suelo, nutricion, inocuidad,
hidroponia y nuevas tecnologias
aplicadas a la producciéon. Para
Fecoprod, este tipo de encuentros
permite acercar conocimiento y
experiencias al sector productivo
y fortalecer la articulacion entre
los distintos actores de la cadena.
Durante la apertura, el presidente
de Fecoprod, Alfred Fast, destaco
el respaldo de la Federacion a Hor-

tipar, iniciativa que también cuenta
con el acompafnamiento de la Uni-
coop y la Fundacion Nikkei-Ceta-
par. Valor6 ademas el trabajo de-
sarrollado para concretar la feria
y el congreso. “Estamos muy sa-
tisfechos con Hortipar. Venimos
respaldando este evento junto con
la Unicoop y la Fundacion Nikkei, y
quiero felicitar al equipo de Ceta-
par y de Hortipar por la excelente
organizacion, asi como a los ex-
positores que hicieron posible que
esto se vea tan bien”, expreso.

Fast resalt6 ademas la convergen-
cia de los diferentes sectores en
el desarrollo de la actividad. “Aqui
tenemos al sector privado, las em-
presas y también al Estado”, sefia-
16, al tiempo de desear éxitos a la
organizacion y a los participantes.
Entre los temas desarrollados du-
rante el congreso se incluyeron la
sanidad e innovacion en la pro-
duccion de tomate, la deteccion
del virus rugoso del tomate (To-
BRFV), el diagnostico de la calidad
del suelo, el manejo nutricional

del aguacate Hass y la calidad e
inocuidad de frutas y hortalizas.
También se presentaron expe-
riencias sobre hidroponia y nue-
vas tecnologias, ademas de pds-
teres de articulos cientificos. La
participacion de Fecoprod se en-
marca asi en una vision de trabajo
conjunto para acercar herramien-
tas y conocimiento al productor.
En este sentido, Fast remarco la
necesidad de continuar generan-
do espacios que permitan avanzar
de manera articulada en el desa-
rrollo productivo del pais. CA
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APS puso en marcha la
campana de soja 2026 /27

LA ASOCIACION DE PRODUCTORES DE SOJA, OLEAGINOSAS Y CEREALES DEL PARAGUAY (APS)
REALIZO EL 3 DE SEPTIEMBRE LA CUARTA EDICION DE SIEMBRA PARAGUAY - APERTURA
NACIONAL DE LA SIEMBRA DE S0JA, EN J. Eulogio Estigarribia, departamento de Caaguaz.
El encuentro dio apertura simbalica a la camparia de soja 2026/27 y reunid a productores,
autoridades, representantes de instituciones y empresas vinculadas con la cadena.

ajo el lema “Nafemit§
B fepyrita”, la jornada tuvo

como principales activida-
des el acto protocolar y la tradi-
cional siembra simbdlica. Partici-
po el presidente de la Republica,
Santiago Pena, quien durante su
intervencion destaco el aporte de
la produccion agropecuaria al de-
sarrollo del pais y la importancia
de generar condiciones de segu-
ridad y previsibilidad para el sec-
tor productivo.
Para la APS, la nueva campana se

inicia en un escenario que plantea
desafios vinculados con los pre-
cios internacionales, los costos
de produccion, el comportamien-
to cambiario y las condiciones
climaticas, ademas de las exigen-
cias de los mercados.

En este contexto, la organiza-
cion puso énfasis en la necesidad
de mantener la competitividad
y previsibilidad de la activi-
dad agricola, junto con aspectos
como la seguridad juridica, in-
fraestructura y logistica, acceso

al financiamiento e industrializa-
cion de la produccion.

Asimismo, destaco el papel de la
innovacion, la investigacion, la
biotecnologia y la incorporacion
de nuevas tecnologias para mejo-
rar la productividad y fortalecer la
posicion del productor paraguayo.

EVOLUCION DE LA PRODUCCION

La apertura de la campafia coinci-
di6 con los 27 afios de trayectoria
institucional de la APS, periodo
en el que la agricultura paragua-
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ya experimentd una importante
transformacion productiva y tec-
nologica.

En soja, este proceso se refleja
en la evolucion de la superficie,
la produccion y los ren-
dimientos. En la campa-
fa 1999,/2000, el cultivo
ocupaba unas 1,2 millo-
nes de hectareas, con una
produccion de 2,91 mi-
llones de toneladas y un
rendimiento promedio de
2.426 kg /ha.

En la campana 2025/2026, la su-
perficie sembrada en zafra llego a
3,407 millones de hectareas, mien-
tras que la produccion alcanzé un
récord estimado de 11,5 millones
de toneladas, con un rendimiento

promedio nacional de 3.374 kg /ha.
La expansion de la superficie es-
tuvo acompaifiada por avances en
tecnologia, siembra directa, rota-
cion de cultivos y practicas de ma-

En la campana 2025,/2026, la superficie
sembrada en zafra lleg6 a 3,407 millones
de hectareas, mientras que la produccion
alcanzo6 un récord estimado de 11,5

millones de toneladas.

nejo, que contribuyeron a elevar la
productividad del cultivo.

PRODUCCION RESPONSABLE
Durante la jornada, la APS tam-
bién reafirmo su compromiso con

las buenas practicas agricolas, la
capacitacion, la innovacion y el
cumplimiento de la legislacion,
ademas del cuidado de los recur-
sos naturales. La participacion de
los distintos actores de la
cadena permitié generar
un espacio de intercam-
bio sobre las perspectivas
de la nueva campana y los
factores que inciden en la
competitividad agricola.
Con la siembra simbolica,
Siembra Paraguay 2026
dio inicio a una nueva campa-
na de soja, en un escenario que
combina las perspectivas de una
produccion tecnificada con los
desafios propios de los mercados
y del contexto productivo.

Agrofértil presento innovaciones en semillas durante Siembra Paraguay

grofértil estuvo presente en

la IV edicion de Siembra Pa-
raguay - Apertura Nacional de la
Campana de Soja 2026 /27, desa-
rrollada en Campo 9, Caaguazq,
donde present6 innovaciones rela-
cionadas con la comercializacion y
el tratamiento de semillas de soja.
Tarciano Dalateze, gerente re-
gional de Agrofértil, destaco
como una de las novedades la
presentacion de semillas en bol-
sas comercializadas por name-
ro de semillas, con formatos de
200.000 semillas, ademas de la
opcién en big bag de 5 millones
de semillas.
También presenté la propuesta

de semillas con TSI (Tratamiento
Industrial de Semillas), un pro-
ceso que permite realizar el tra-
tamiento de manera controlada
y uniforme, buscando entregar al
productor semillas con alta cali-
dad para favorecer un buen esta-
blecimiento del cultivo y alcanzar
altos rendimientos.

La participacion en Siembra Para-
guay permitioé a Agrofértil acercar
estas alternativas a productores y
referentes del sector en el marco
del inicio de la nueva camparia de
soja. Dalateze aprovecho la oca-
sion para desear a los producto-
res una buena campana 2026 /27
y una excelente cosecha. > 4



NOTA DE TAPA

Calidad y vigor de las semillas, claves para la campaia sojera 2026/27

ESPECIALISTAS DE AGROTEC SA DESTACAN LA IMPORTANCIA DE LA
CALIDAD Y EL VIGOR DE LAS SEMILLAS DE SOJA, LA ADAPTACION DE
LOS MATERIALES A CADA ZONA PRODUCTIVA'Y LOS CAMBIOS QUE VIE-
NEN MARCANDO AL CULTIVO, COMO EL AVANCE DE LA BIOTECNOLOGIA
Y EL ADELANTO DE LA VENTANA DE SIEMBRA.

L a campafna sojera 2026/27
se inicia con perspectivas fa-
vorables y plantea nuevos desa-
fios en materia de planificacion y
eleccion de materiales, de acuer-
do con las condiciones de cada
zona productiva.

En este contexto, Agrotec acom-
pand la cuarta edicion de
Siembra Paraguay, reali-
zada en Campo 9, donde
se dio inicio simbolico a la
nueva campafa. Durante
la jornada, Fernando Co-
rrea, gerente de Semillas
Autogamas de Agrotec,
destaco6 la importancia de
la calidad de las semillas y
su adaptacion a las condi-
ciones de suelo.

Uno de los aspectos senalados fue
la posibilidad de periodos de alta
humedad y suelos encharcados
en determinadas zonas. “Desde
Agrotec recomendamos al pro-
ductor poner especial atencion
en las condiciones del suelo, de
qué manera esta compactado y
cual es el historial sanitario que

tiene. Contamos con variedades
de soja que se comportan bien
frente a un suelo encharcado y
con enfermedades, con alta ger-
minacion y principalmente buen
vigor”, explico.

Correa indic6 que la superficie de
soja podria alcanzar 3,8 millones

Recomendamos al productor poner
especial atencion en las condiciones del
suelo, de qué manera esta compactado
y cual es el historial sanitario que tiene.
Contamos con variedades de soja que
se comportan bien frente a un suelo
encharcado y con enfermedades, con alta
germinacion y principalmente buen vigor.

de hectareas, con una produc-
cion estimada de entre 10 y 11 mi-
llones de toneladas.

BIOTECNOLOGIA Y VENTANA

DE SIEMBRA

El cultivo también experimento
importantes cambios en los ul-
timos afos, principalmente por

el avance de la biotecnologia y el
adelantamiento de la ventana de
siembra. “Si volvemos diez anos
atras, teniamos la variedad RRI,
luego la aparicion de la Intac-
ta y posteriormente la platafor-
ma biotecnologica o tecnologia
de tercera generacion, conocida
comercialmente como Intacta2
Xtend”, sefialo.

Sobre el calendario productivo,
explicd que el inicio de la siem-
bra se adelant6 progresivamente.
“La ventana antes empezaba del
10 al 15 de setiembre en adelan-
te. Hoy el productor respeta el
vacio sanitario que va hasta el 31
de agosto, pero el 1 de setiembre
ya esta con toda su maquinaria y
potencia para sembrar lo maximo
posible, hasta el 20 o 25 de se-
tiembre”, detallo.

Este adelanto permite aprove-
char mejores condiciones para
el desarrollo del cultivo y liberar
tempranamente las parcelas para
la zafrifa.

CALIDAD Y MANEJO

La eleccion de semillas con alta
germinacion y buen vigor resul-
ta fundamental para lograr una
adecuada implantacion
y enfrentar condiciones
ambientales adversas.
Correa remarco6 que este
factor debe complemen-
tarse con un manejo in-
tegral que contemple
suelo, nutricién, protec-
cién del cultivo y nuevas
herramientas biologicas.
“Utilizar una semilla de
buena calidad, ademas de
un buen fertilizante o defensivo
agricola, con nutricion y calidad,
es hoy muy importante. La agri-
cultura esta evolucionando hacia
sistemas de produccion mas sos-
tenibles, con una participacion
cada vez mayor de herramientas
biolodgicas y nuevas tecnologias
de manejo”, destaco.
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NOTA DE TAPA

Glymax destaco el valor de la genética adaptada a Paraguay

lymax Paraguay S.A. acom-

pano el IV Siembra Paraguay
- Apertura Nacional de Siembra
de Soja 2026/27, reafirmando
su apuesta por la produccion de
semillas de calidad y por una ge-
nética adaptada a las condiciones
productivas del pais.
Alexander Sguarizi, gerente co-
mercial de Glymax Paraguay S.A.,
destacé que la participacion tuvo
un significado especial, consi-
derando que la empresa celebra
este afio sus 25 afnos de trayec-
toria. Sefialdé que la compaiia se
consolidé en el mercado para-
guayo a partir de la genética de
Seedcorp HO y que en los ulti-
mos afnos logr6 un importante
crecimiento, no solo en volumen,
sino también en calidad. “Somos
muy criteriosos en la produccion
de semillas. Hoy podemos estar
tranquilos porque entregamos
una calidad superior a lo que exi-
ge la legislacion”, sefialo.
Actualmente, Glymax traba-
ja con materiales de soja que
incorporan las biotecnologias
aprobadas en Paraguay, entre
ellas RR1 e I2X. Dentro de su

portafolio se encuentran mate-
riales ya consolidados como HO
Pirap6 y HO Tereré, a los que se
suman variedades con tecnolo-
gia 12X como HO Prata, HO Cas-
cavel y HO Paraguacu.

El ejecutivo resaltd que se trata
de materiales con buena adap-
tacion a las distintas regiones
productivas. Como ejemplo,
menciond el comportamiento de
HO Tereré en el Chaco, donde,
segln los resultados de la red de
ensayos, se posiciona entre los
materiales de mejor desempeno.
“La genética HO fue hecha para
Paraguay y sus materiales se
destacan en todo el pais. Son va-
riedades muy adaptadas a nues-
tras condiciones”, afirmo.

EL VALOR DE LA SEMILLA
CERTIFICADA

Durante la jornada, Sguarizi tam-
bién puso énfasis en la impor-
tancia de utilizar semillas certi-
ficadas y legales, considerando
que su produccién contempla un
manejo técnico desde el campo
hasta el almacenamiento y acon-
dicionamiento.

Explic6 que el uso de semilla cer-
tificada brinda mayor seguridad
respecto de la calidad del mate-
rial y permite al productor contar
ademas con el respaldo de la em-
presa proveedora ante eventuales
inconvenientes.

“Cuando la semilla viene de una
empresa, nosotros estamos para
respaldar al productor. Tenemos
la seguridad de lo que estamos
vendiendo”, manifesto.

El representante de Glymax se-
nalé ademas que estudios reali-
zados en Paraguay y Brasil mues-
tran incrementos superiores al
20% en la productividad cuando
se utilizan semillas certificadas,
resaltando asi la incidencia de la
calidad de la simiente en el resul-
tado final del cultivo.

Somax presento su portafolio de semillas SoyMax en Siembra Paraguay

omax acompand la IV ediciéon

de Siembra Paraguay - Aper-
tura Nacional de la Siembra de
Soja donde present6 su propues-
ta de semillas de soja SoyMax y
compartié con productores y re-
ferentes del sector el inicio de la
nueva campana.
Jeferson Simon, gerente de Mar-
keting de Somax, destaco la impor-
tancia de acompanar este encuen-
tro que marca el comienzo de una
nueva zafra y constituye un espacio
de intercambio con los diferentes
actores de la cadena productiva.
Durante el evento, la empresa
presento parte de su portafolio de
variedades SoyMax, desarrollado

para ofrecer alternativas adapta-
das a diferentes zonas producti-
vas del Paraguay. Entre las varie-
dades destacadas se encuentran
SoyMax 60IX64 12X, SoyMax DM
Nexus 12X, SoyMax 65IX67 12X y
SoyMax Torque 12X.

Simon senal6 que la presencia en
Siembra Paraguay también per-
miti6 reafirmar el compromiso
de Somax con los productores y
acompanarlos en el inicio de una
nueva campana de soja.

La empresa aprovecho la ocasion
para desear una excelente zafra a
los productores paraguayos, re-
novando su compromiso de seguir
trabajando junto al sector. CA
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GANADERO

Cria y genética marcaran la
agenda del 34° Congreso CEA

|1 Consorcio de Ganaderos
E para la Experimentacion

Agropecuaria (CEA) reali-
zara en octubre su 34° Congreso
CEA 2026, que tendra como eje
central la “Cria y Mejoramien-
to Genético”. El encuentro reu-
nira a productores, cabaferos,
profesionales, investigadores vy
estudiantes para abordar herra-
mientas orientadas a mejorar la
eficiencia de la producciéon de
carne y contribuir al crecimiento
del hato ganadero nacional.
El presidente del CEA, Diego Hei-
secke, explico que el congreso es-
tara enfocado en uno de los prin-
cipales desafios de la ganaderia
paraguaya: incrementar el hato
mediante la mejora de los indices
productivos. “Creemos que este
es el momento oportuno para
desarrollar un congreso centra-
do en la cria y el mejoramiento
genético. Vamos a abordar to-
dos los aspectos necesarios para
producir mas y mejores terne-
ros”, senalo.
La programacion incluira temas
relacionados con genética, manejo
reproductivo y cria, con especial
atencion a los bajos indices de des-
tete, una de las principales limitan-
tes de la produccion nacional.
Por su parte, el director del CEA,
Dr. Marcos Pereira, destaco la
participacion de especialistas na-
cionales e internacionales, quie-
nes compartiran experiencias y
herramientas aplicables a los sis-
temas productivos. “Queremos
que cada productor regrese con
herramientas que le permitan

' conareso CEA

Queremos que cada productor

regrese con herramientas
que le permitan lograr
mas terneros por vacay
mejorar la rentabilidad de su
establecimiento.

lograr mas terneros por vaca y
mejorar la rentabilidad de su es-
tablecimiento”, indico.

El programa también contempla
contenidos sobre manejo, nutri-
cion, sanidad, gestion y mejora-
miento genetico, con una orien-
tacion practica y vinculada a las
necesidades de los productores.

PRE CONGRESO EN UNA
ESTANCIA MODELO

Como antesala al evento princi-
pal, el Pre Congreso CEA 2026
se realizara el 18 de octubre en la
Estancia La Emiliana, ubicada en
Coronel Oviedo. La jornada per-

mitira observar en campo expe-
riencias de manejo, tecnologias
aplicadas y herramientas de ges-
tion orientadas a una ganaderia
mas eficiente y competitiva.

DOS JORNADAS DE

ACTUALIZACION TECNICA

El 34° Congreso CEA 2026 se
desarrollara los dias 19 y 20 de
octubre en el Centro de Conven-
ciones de la CONMEBOL. Duran-
te ambas jornadas, especialis-
tas nacionales e internacionales
abordaran temas relacionados
con mejoramiento genético, re-
produccion, manejo, nutricion,
sanidad y produccion de carne.
Con una agenda orientada a la
transferencia de conocimientos y
la aplicacion practica de tecnolo-
gias, el encuentro sera un espacio
de actualizacion e intercambio
para productores y profesionales
vinculados con la ganaderia.
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[.a leche escolar mueve la
cadena productiva y suma
el desafio del residuo
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EL PROGRAMA DE ALIMENTACION ESCOLAR MOVILIZA UNOS
G. 228.000 millones al ano en leche de origen nacional. CA-
PAINLAC plantea aprovechar también los envases poscon-
sumo y avanzar hacia un esquema de economia circular.

a leche que llega a las es-
L cuelas genera un impacto

que trasciende la alimen-
tacion de los estudiantes. Segiin
datos presentados por la Cama-
ra Paraguaya de Industriales
Lacteos (CAPAINLAC), el pro-
grama moviliza unos G. 228.000
millones anuales, de los cuales
alrededor de G. 114.000 millo-
nes corresponden a la agricul-
tura familiar.
La demanda sostenida contribuye
adar previsibilidad a la produccion
y dinamiza otros servicios vincula-
dos a la cadena, como transporte,
talleres y comercios locales. Para
la industria, ademas, permite ab-
sorber la producciéon nacional,
mientras los excedentes pueden
destinarse a otros mercados.

En el marco del Dia Mundial de
la Leche Escolar, CAPAINLAC
también plante6 fortalecer la
logistica de distribucion y la ca-
dena de frio, especialmente para
llegar a las zonas rurales con
mejores condiciones.

ERNO BECKER, PRESIDENTE DE CAPAINLAC.
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Uno de los nuevos desafios pro-
puestos es avanzar hacia “Ham-
bre Cero - Residuo Cero”, ini-
ciativa que plantea recuperar los
envases de cartén aséptico utili-
zados en las escuelas mediante
sistemas de separacion en ori-
gen y logistica inversa.

La propuesta contempla trans-
formar esos materiales en Pa-
raguay en pupitres y tejas ter-
moacusticas para las propias
instituciones educativas. De esta
forma, el programa busca am-
pliar su impacto desde la pro-
duccién y la nutricion hacia la
educacion y el aprovechamiento
de los residuos. CA

CAPAINLAC también
plante¢ fortalecer la
logistica de distribucion
y la cadena de frio,
especialmente para llegar
a las zonas rurales con
mejores condiciones.



INDUSTRIAS

Industria paraguaya crecey
busca mayor competitividad

a industria paraguaya atra-
L viesa un 2026 de creci-

miento, impulsado por ma-
yores inversiones, la expansion
de las exportaciones y un desem-
peno favorable de la agroindus-
tria. El sector consolida asi su pa-
pel como uno de los motores de
la diversificacion econdmica y la
generacion de valor.
Segun datos de la Union Indus-
trial Paraguaya (UIP), la activi-
dad industrial registr6 un creci-
miento interanual del 6% en el
primer trimestre, mientras que
el Indice Mensual de Actividad
Economica del Paraguay (IMAEP)
de la industria acumula una va-
riacion positiva del 3,1%.

La inversion también mantiene
una tendencia favorable. Hasta
julio, el sector acumul6d aproxi-
madamente USD 310 millones,
un 25% mas que en el mismo pe-
riodo del ano anterior. A su vez,
las exportaciones bajo el régi-
men de maquila superaron los
USD 460 millones, con un incre-
mento del 16%.

En términos generales, el régi-
men de atraccion de inversio-
nes registr6 hasta julio USD 448
millones en proyectos aproba-
dos, un 32% mas interanual, se-
gan el Ministerio de Industria y
Comercio (MIC). El 73% de este
monto corresponde al sector
secundario.

AGROINDUSTRIA, MOTOR DEL
VALOR AGREGADO

La agroindustria ocupa un lugar
estratégico dentro de este proce-
so por su capacidad de transfor-
mar materias primas nacionales y
generar mayor valor.

De acuerdo con la UIP, las in-
versiones destinadas a la in-
dustrializacion de  productos
agropecuarios alcanzaron apro-
ximadamente USD 92 millones en
lo que va del anio.

Por su parte, las manufacturas
de origen agropecuario (MOA)
sumaron cerca de USD 2.678 mi-
llones en exportaciones, con un
crecimiento del 6,1% frente al
mismo periodo del afio anterior.
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Entre las actividades mas dina-
micas se destacan la industria
carnica y la transformacion de la
soja, cadenas estrechamente vin-
culadas con la producciéon
primaria del pais.

Este proceso represen-
ta una oportunidad para
ampliar mercados, gene-
rar empleo y retener una
mayor proporcion del va-
lor dentro de la economia
nacional.

COMPETITIVIDAD, EL DESAFi0

El escenario positivo convive con
factores que presionan sobre
la competitividad, entre ellos la

apreciacion del tipo de cambio
y el aumento de los costos lo-
gisticos y de combustibles, que
afectan especialmente a las in-

Hasta julio, el sector acumul6

aproximadamente USD 310 millones, un
25% mas que en el mismo periodo del afio
anterior. A su vez, las exportaciones bajo
el régimen de maquila superaron los USD
460 millones, con un incremento del 16%.

dustrias exportadoras. Frente a
este contexto, el sector apunta
a seguir avanzando en eficien-
cia, infraestructura, tecnologia
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e innovacion, factores clave para
sostener el crecimiento.

La industria paraguaya muestra
senales de expansion y nuevas in-
versiones. El desafio sera
transformar este dinamis-
Mo en un proceso soste-
nido de industrializacion
y mayor valor agregado.
Para un pais con una soli-
dabase agropecuaria, pro-
cesar mas materias primas
dentro del territorio re-
presenta una de las princi-
pales oportunidades para generar
empleo, diversificar la economia
y fortalecer su presencia en los
mercados internacionales. > 4



INDUSTRIAS

Nutricoop: una industria
que crece junto al productor

CON MAS DE TRES DECADAS DE TRAYECTORIA, LA INDUSTRIA DE BALANCEADOS NUTRI-
COOP, DE LA COOPERATIVA SOMMERFELD, ACOMPANA EL CRECIMIENTO DE LA PRODUC-
CION PECUARIA PARAGUAYA CON UNA PROPUESTA BASADA EN CALIDAD, COMPETITIVI-
DAD Y CERCANIA CON EL PRODUCTOR. Actualmente proyecta nuevas inversiones para
ampliar su capacidad y presencia en el mercado.

N utricoop inici6 sus operacio-
nes en 1992 con una pequena
fabrica de 5.000 kilos por hora. El
crecimiento de la demanda llevo
a la construccion de una segunda
planta, que comenzo6 a operar en
2020 y actualmente cuenta con
una capacidad de 25.000 kilos
por hora. A esta infraestructura
se sumo, hace unos cuatro anos,
una linea para la elaboraciéon de
sales minerales, con capacidad de
3.000 kilos por hora.

La industria trabaja actualmente
en un turno de 12 horas, aprove-
chando alrededor del 85% de su
capacidad instalada. Su produc-
cion esta diversificada y contempla
22 tipos de balanceados y ocho va-
riedades de sales minerales, desti-
nados principalmente a bovinos de
leche y carne, ademas de aves po-
nedoras, cerdos, ovinos y equinos.
Para Alvin Dueck, gerente de la
industria de balanceados Nutri-
coop, el objetivo central es ofre-
cer productos que contribuyan a
la rentabilidad del productor. “Si
el productor crece, nosotros po-
demos crecer con ellos. El prin-
cipal producto lo hace el produc-
tor; nosotros solamente damos
una mano”, expreso.

PRODUCCION NACIONAL Y
NUEVAS INVERSIONES

La industria utiliza maiz adquiri-
do principalmente de socios de la

cooperativa, mientras que otras
materias primas son abastecidas
mediante proveedores nacionales
e importaciones.

En materia de expansion, Nutri-
coop esta invirtiendo en un nue-
vo local en Santa Rosa del Agua-
ray, buscando atender con mayor
cercania a los productores de la
zona norte. A futuro contempla
ademas la construcciéon de un
centro de distribucion de mayor
capacidad y una nueva fabrica
de sales minerales, proyecto que
se encuentra en etapa de presu-
puesto y planificaciéon para los
proximos dos anos.

Actualmente, la industria genera 75
empleos directos, trabaja con unos
280 productores y su actividad

tiene un impacto indirecto sobre
aproximadamente 2.500 personas.
La apuesta de la empresa esta es-
trechamente ligada al desarrollo
de la produccion nacional. “Es
muy importante hacer produc-
cion nacional para estar cerca del
productor y del consumidor y re-
ducir costos, como el flete”, des-
taca Dueck.

Desde aquella primera fabrica de
1992 hasta la moderna infraes-
tructura actual, Nutricoop con-
solid6 un proceso de crecimiento
acompanado por la evolucion de
la produccion pecuaria. El desafio
ahora es seguir invirtiendo para
ampliar su capacidad y continuar
aportando valor desde la industria
nacional al campo paraguayo. =»
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INDUSTRIAS

Blend consolida su operacion
industrial y proyecta

expansion regional

]
i
)

A POCOS MESES DE SU PUESTA EN MARCHA, LA INDUSTRIA DE AGROQUIMICOS DE SOMAX
CONSOLIDA SUS PROCESOS PRODUCTIVOS Y AVANZA EN SU ESTRATEGIA DE INTERNACIONA-
LIZACION. La planta, inaugurada en abril, fue concebida para abastecer al mercado paragua-
yo y convertirse en una plataforma de produccion para otros destinos de la region.

lend Agriscience Paraguay

atraviesa una primera etapa
de consolidacion luego del ini-
cio de sus operaciones en abril.
Los primeros meses estuvieron
marcados por la puesta a punto
de los procesos, la formacion del
equipo y la adaptacién a una in-
fraestructura industrial caracte-
rizada por un alto nivel de auto-
matizacion y robotizacion.
Para Arturo Elgue, director In-
dustrial de Blend, uno de los
principales desafios de esta
etapa fue integrar tecnologia,
personas, procesos, calidad y
seguridad para aprovechar pro-

gresivamente el potencial de
la instalacién. La operacion de
una planta de estas caracteris-
ticas demanda ademas nuevas
competencias. La formacion del
personal para trabajar con lineas
automatizadas, sistemas de con-
trol y equipos de formulacion y
envasado de alta productividad
fue una de las prioridades duran-
te esta primera etapa.

Este proceso de aprendizaje se
traduce gradualmente en mayor
capacidad productiva y en la con-
solidacion de una cultura indus-
trial orientada a la eficiencia, la
trazabilidad y la calidad.

CAPACIDAD PARA CRECER

La Fase I de Blend fue disenada
para alcanzar una capacidad de
hasta 100 millones de litros por
ano, entre herbicidas, insectici-
das y fungicidas. La dimension de
la planta responde a una estra-
tegia que combina el crecimien-
to en el mercado paraguayo con
oportunidades de negocios en
otros paises.

El objetivo es desarrollar proce-
sos productivos repetibles, se-
guros y eficientes, capaces de
responder a las exigencias de di-
ferentes mercados y acompafar
el crecimiento del portafolio.
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En paralelo, Blend viene fortale-
ciendo su plataforma de calidad.
El laboratorio de Control de Ca-
lidad alcanzé la acreditacion bajo
la norma ISO/IEC 17025, mien-
tras la organizacion avanza en el
proceso de certificacion ISO 9001
y participa en auditorias interna-
cionales de homologacion fabril.
Estos procesos acompaiian la es-
trategia de internacionalizacion y
respaldan la trazabilidad y confia-
bilidad de las operaciones, ade-
mas de facilitar el cumplimiento
de los requerimientos de los mer-
cados de destino.

UNA PLATAFORMA CON MIRADA
REGIONAL

Desde su concepcion, Blend fue
proyectada con una vision regional.
La industria ya cuenta con regis-
tros en Brasil y mantiene procesos
de registro y desarrollo comercial
en otros mercados, entre ellos Bo-
livia, Argentina y Uruguay.

Brasil representa uno de los prin-
cipales focos dentro de esta es-
trategia por la dimension de su
agricultura y las oportunidades
que ofrece para una industria pa-
raguaya con capacidad productiva
y ubicacion logistica competitiva.
La estrategia contempla diferen-
tes modalidades de negocio, desde
la exportacion de productos ter-
minados hasta la fabricacion para
terceros, operaciones de tolling,
registros propios, alianzas con
companias multinacionales y desa-
rrollo de nuevas formulaciones.
Esta diversificacion permite am-
pliar las posibilidades de utilizacion
de la capacidad instalada y avanzar
en el posicionamiento de Blend
como una plataforma de produc-
cion para el mercado regional.

ALIANZAS Y DESARROLLO
TECNOLGGICO

Las alianzas con empresas mul-
tinacionales constituyen otro
componente de la estrategia de
crecimiento. Actualmente, Blend
trabaja en proyectos de tolling,
productos commodities y desa-

rrollos conjuntos de nuevas for-
mulaciones.

Estos acuerdos permiten combi-
nar la infraestructura y capacidad
productiva de la industria para-
guaya con conocimiento y tecno-
logias de compafias de alcance
internacional.

El trabajo conjunto también abre
oportunidades para la transfe-
rencia de conocimiento, incorpo-
racion de tecnologias de formula-
cion, aplicacion de metodologias
internacionales de calidad y segu-
ridad, homologacién de procesos
y desarrollo de productos desti-
nados a diferentes mercados.

En este esquema adquieren rele-
vancia las areas de Investigacion
y Desarrollo, Control de Calidad
y Produccién, que deben acom-
panar las exigencias de cada pro-
yecto y mantener capacidad de
respuesta frente a las necesida-
des de los clientes.

MAS INTEGRACION EN LA
CADENA

La puesta en marcha de Blend
también amplia el nivel de in-
tegracion industrial de Somax.
Contar con capacidad local de
formulacion y produccion per-
mite incorporar etapas que an-
teriormente dependian en mayor
medida de productos terminados
importados.

Esta capacidad brinda mayor flexi-
bilidad para responder a la deman-
da, reducir tiempos logisticos y de-
sarrollar el portafolio de acuerdo
con las necesidades del mercado.
A nivel de la cadena de valor, una
industria de esta escala gene-
ra ademas demanda de bienes y
servicios vinculados con envases,

materias primas, transporte, al-
macenamiento, mantenimiento,
automatizacion, ingenieria, labo-
ratorios, seguridad y tecnologia.
A ello se suma la necesidad de
profesionales especializados y de
capacitacion permanente para
acompanar la evolucién tecnolo-
gica de la planta.

De esta manera, la inversion in-
dustrial trasciende la operacion de
la fabrica y genera nuevas oportu-
nidades para proveedores y servi-
cios vinculados al sector, al tiem-
po que contribuye al desarrollo de
capacidades técnicas en el pais.

HACIA UNA NUEVA ETAPA

Con la primera etapa de opera-
cién en marcha, Blend tiene como
proximos desafios ampliar su
participacion en el mercado na-
cional, incrementar el portafolio
e incorporar nuevas formulacio-
nes y lineas de produccion.

La hoja de ruta contempla una
Fase II, con una capacidad del
orden de 150 millones de litros
anuales, acompaiiando el cre-
cimiento de la demanda y de los
proyectos regionales.

Esta expansion estard vinculada
con una mayor integraciéon in-
dustrial, incorporacion de auto-
matizacion, fortalecimiento de
los laboratorios, desarrollo de
proveedores y formaciéon de pro-
fesionales especializados.

En el frente internacional, Brasil
continuara ocupando un lugar
relevante, mientras avanzan las
oportunidades en Bolivia, Argen-
tina y Uruguay y los proyectos de
tolling con compafias multina-
cionales.

Para Blend, el siguiente desafio
es transformar la capacidad ins-
talada en crecimiento sostenido,
combinando produccioén, innova-
cion, calidad y desarrollo de nue-
vos mercados. La apuesta apunta
a consolidar desde Paraguay una
plataforma industrial capaz de
atender la demanda local y par-
ticipar de manera creciente en el
mercado regional. CA



EVENTOS

Paraguay reunio a referentes
de la agricultura organica

PARAGUAY FUE SEDE DE LA XVIl ASAMBLEA DE LA COMISION INTERAMERICANA DE
AGRICULTURA ORGANICA (CIAO), EL CONGRESO Y LA EXPO ORGANICA, DESARROLLA-
DOS DEL 31 DE AGOSTO AL 4 DE SETIEMBRE. El encuentro reunid a representantes de 19
paises de América y el Caribe para analizar la evolucion y las perspectivas del sector.

a actividad comenzé con la
L XVII Asamblea de la CIAO,

donde los representantes
de los paises miembros aborda-
ron temas relacionados con nor-
mas, certificaciéon, produccion y
desarrollo de la agricultura orga-
nica. Durante la reunién, Carlos
David Paz, de Honduras, asumio
la presidencia de la CIAO, mien-
tras que Panama fue designada
como sede de la proxima Asam-
blea, prevista para 2027.
En los tltimos dias se realizaron

el Congreso y la Expo Organica,
con participacion de productores,
empresas, técnicos, exportadores
y representantes institucionales.

La agenda incluyé temas vincu-
lados con mercados, innovacion,
sostenibilidad, bioinsumos, certi-
ficacion y agregado de valor. =»
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La Ing. Agr. Fatima Alfonso,
directora de Calidad, Inocui-
dad y Agricultura Organica del
Senave, destaco la importancia
de que Paraguay haya sido sede
del encuentro, ya que permitio
mostrar la experiencia nacional
y fortalecer el intercambio con
otros paises. Senal6 que Para-
guay cuenta con una trayectoria
importante en la produccién y
exportacion de azticar organico,
ademas de rubros como yerba
mate, sésamo y chia, con pre-
sencia en mercados de Europa,
Estados Unidos y Asia.

Durante el Congreso, el ex pre-
sidente de la CIAO, Israel Vaca,
present6 un panorama de la pro-
duccioén organica en la re-
gion y el mundo. Sefalod
que Estados Unidos y la
Unién Europea mantienen
una demanda creciente
de estos productos, im-
pulsada, entre otros fac-
tores, por consumidores
con mayor interés en la
alimentacién  saludable.
En este contexto, Amé-
rica Latina mantiene oportuni-
dades como proveedora, aunque
persisten limitaciones como la

EVENTOS

disponibilidad de bioinsumos. La
programacion culminé con una
jornada técnica en la Azucarera

Paraguay cuenta con una trayectoria
importante en la produccion y
exportacion de azlcar organico, ademas
de rubros como yerba mate, sésamo
y chia, con presencia en mercados de
Europa, Estados Unidos y Asia.

Manduvira en Arroyos Esteros y
la Asociacion de Productores Or-
ganicos, donde las delegaciones

conocieron de cerca experiencias
de produccioén organica desarro-
lladas en Paraguay.

La presencia de referen-
tes regionales permitio,
de esta manera, poner en
perspectiva el potencial
de un mercado que sigue
ganando espacio y en el
que Paraguay ya cuenta
con experiencia expor-
tadora. La apuesta pasa
ahora por consolidar esa
posicion, mejorar la ofer-
ta y responder a las exigencias de
consumidores y mercados cada
vez mas especializada. CA
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