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EDITORIAL

HERRAMIENTA PARA 
EL DESARROLLO 
Y CAMINO AL 
BIENESTAR

P araguay se unió a otras naciones en celebrar 

el Día Internacional del Cooperativismo, 

conmemorado cada primer sábado de julio. Du-

rante el acto, se recordaron los inicios del movi-

miento que surgió en respuesta al capitalismo 

salvaje de mediados del siglo XXI y como camino 

alternativo al comunismo. Esa naturaleza dió un 

concepto más social a una actividad económica, 

fortalecida con principios y valores.

Eso hace que sea una herramienta para el desa-

rrollo, pero un crecimiento integral, en el apoyo 

mutuo y solidario. Pero al mismo tiempo, mues-

tra ese camino posible a un bienestar general, en 

donde el beneficio abarque a todos y no se niegue 

a nadie. Es por eso que, mientras siga su naturale-

za, está asegurado el éxito. Y, es también el desa-

fío de no perder de vista sus virtudes y contami-

narse con lo podrido de otras actividades.

Paraguay entendió la importancia de institucio-

nes solidarias en su estructura y el cooperativis-

mo devolvió con creces. De ahí la importancia que 

hoy tiene en la generación del Producto Interno 

Bruto, en la contribución al fisco, en los ingresos 

por exportaciones, en el nivel de industrialización 

y en otros aportes más. No en vano, es el segundo 

país más “cooperativizado” después de Alemania, 

según sus referentes. Ahora resta cuidar y pre-

servarlo, incluso a través de la educación formal, 

lograda con la Ley 6999/22
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ACTUALIDAD

Exitosa cosecha de chía

E l Instituto de Biotecnología Agrícola (Inbío) viene 
desarrollando su Programa de Sustentabilidad con 

varios productores. Un caso exitoso es el de Rubén Fa-
riña, agricultor de la localidad de Mariscal López (Caa-
guazú), con el cultivo de chía. El Inbío viene impulsando 
la agricultura conservacionista con la introducción de 
productos de la biotecnología dentro de un esquema 
de producción planificado según las necesidades de 
cada suelo, infraestructura, maquinarias y posibilida-
des de mercado de cada productor. Según el testimonio 
de Rubén Fariña, actualmente están en plena cosecha 
del cultivo Chía, que está dando buenos rendimientos 
y del cual esperan buena rentabilidad. Fariña, quien 
forma parte de un comité de productores de unos 40 
miembros, comentó con orgullo los resultados que 
están logrando con este cultivo, cuya cosecha está en 
pleno desarrollo. Además, celebró que muchos agricul-

tores de la región, quiénes incluso no forman parte del 
comité, empezaron a emular el sistema de producción 
que fomenta el Inbío por los resultados obtenidos y 
están muy satisfechos. El esquema sustentable se fo-
menta con cultivos biotecnológicos, en parcelas bajo 
las Buenas Prácticas Agrícolas, que incluyen el Sistema 
de Siembra Directa y la rotación de cultivo. En el caso 
de Fariña, el cultivo precedente fue la soja. En tanto, la 
chía se implantó en diferentes etapas por lo que la co-
secha se continuará unos meses aún. Los rendimientos 
alcanzados oscilan entre 800 y 1.000 kilogramos por 
hectárea y les dejará muy buena rentabilidad, indicó. A 
los buenos rendimientos alcanzados, se suman el mer-
cado asegurado y, por sobre todo la óptima renta que 
alcanzarán, destacó. Además, mencionó que en total 
unas 300 familias estarán beneficiándose de la buena 
cosecha lograda gracias a la implementación de mo-
delos productivos sustentables con productores de la 
agricultura familiar fomentada por el Inbío.

Inicio dinámico en envíos de maíz

C on un gran dinamismo un comenzaron 
en junio las exportaciones paraguayas de 

maíz zafra 2024, ya que fueron enviadas 59.759 
toneladas más que lo embarcado en el primer 
mes de la zafra anterior, de acuerdo con el In-
forme de Comercio Exterior de la Cámara Para-
guaya de Exportadores y Comercializadores de 
Cereales y oleaginosas (Capeco), según el mate-
rial de divulgación dado a conocer por el gremio. 
Conforme a los datos, este dinamismo se debe a 
una mayor agilización logística en el cruce de ca-
miones por las fronteras, ya que se han solucio-
nado en gran parte las demoras, especialmente 
en la frontera entre Ciudad del Este y Foz de 
Iguazú. El informe destaca que en junio fueron 
exportadas 79.281 toneladas, mientras que en 
el primer mes de embarque de la zafra 2023 se 
habían enviado 19.522 toneladas.
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ACTUALIDAD

Favorable clima 
para el trigo

Retorno del Congreso ALIM, 30 años después

L as lluvias y el descenso de temperatura ayudan al de-
sarrollo del trigo que se encuentra en etapa inicial en 

Paraguay. Las condiciones climáticas están favoreciendo 
al trigo, que hasta el momento muestra buen desarrollo 
de los cultivos, según informó la Unión de Gremios de la 
Producción (UGP). En efecto, en la zona Este de la región 
Oriental, los productores resaltaron que las heladas solo 
se registraron en algunos lugares y que, eventualmente, 
las parcelas cultivadas de manera temprana podrían ser 
las afectadas por las heladas fuertes. En tanto, las lluvias, 
favorecen a recargar niveles de humedad en el suelo. Si-
milar situación se dio en la zona Centro, en donde el culti-
vo está en etapa inicial por lo que no presentan afectacio-
nes. Además, existe buenas expectativas en la industria 
molinera por una buena producción.

Urgencia de plan maestro 
para navegabilidad

L a Cámara Paraguaya de Procesadores de Oleaginosas 
y Cereales (Cappro) expresó su preocupación ante las 

proyecciones de la Dirección Nacional de Meteorología e 
Hidrología que alertan sobre una potencial bajante histó-
rica del río Paraguay en 2024, similar o más grave que la 
de 2021. Ante este cuadro, el gremio consideró impera-
tivo desarrollar un plan maestro de la hidrovía Paraguay 
– Paraná, que contemple el dragado, mantenimiento de 
canales, balizamiento, control de tráfico y tecnologías 
de facilitación de procesos. Asimismo, informó que está 
dispuesta a colaborar para mejorar la competitividad del 
comercio exterior a través de la hidrovía. Actualmente, el 
nivel en el puerto de Asunción está apenas un metro por 
encima del récord histórico, con tendencia a la baja que 
podría prolongarse hasta septiembre.

D irectivos la Cámara Paraguaya de Molineros (Capa-
mol) anunciaron la realización de la 42ª Asamblea 

Anual de la Asociación Latinoamericana de Industriales 
Molineros (ALIM), que se realizará del 27 al 30 de octubre 
en Luque. De esta forma, este foro internacional retorna 
al país tres décadas después, según se indicó. En efecto, 
Johnny Hildebrand, presidente Capamol, anunció que 
“es un día muy especial porque presentamos el congreso 
de la industria molinera de toda América, con personas 
de Canadá, Estados Unidos y por supuesto Paraguay”. 
A su turno, Enrique Arrúa, vicepresidente de Capamol, 
expresó que “es muy importante para toda la industria 
y el país, porque vendrán más de 800 invitados interna-
cionales, entre industriales e inversionistas. Este evento 
se realiza una vez por año en distintos países, nosotros 
presentamos la candidatura en 2022 cuando se hizo en 
Perú y tuvimos mucho apoyo de nuestro gobierno para 
esa presentación”. Añadió que habrá conferencistas in-
ternacionales, con invitados de Estados Unidos y toda 
Latinoamérica, así como charlas de economía, industria 
y el sector agrícola y muchas empresas multinacionales 
que forman parte del segmento. Arrúa explicó que “to-
davía hay disponibilidad de compra de tickets, también 
para aquellos que no estén relacionados directamente 
con la industria, porque el nivel de los conferencistas 
es algo que no se ve muy frecuentemente. Además, el 
primer sector de expositores está agotado, por lo que 
habilitamos el Pabellón Guaraní para las empresas loca-
les que se quieran sumar. ALIM tendrá por sede el Hotel 
Gran Bourbon, que va a estar destinado exclusivamente 
al evento. Del lanzamiento, realizado durante la Expo 
Internacional de Mariano Roque Alonso, en el stand de 

Capamol, también acompañó Víctor Chamarro, director 
de Turismo de Reuniones de la Secretaría Nacional de 
Turismo (Senatur). El funcionario remarcó que para la 
entidad a la que representa eventos como ALIM 2024 se 
reviste de gran importancia. Añadió que “es muy impor-
tante para el país, la industria y el turismo la recepción 
de toda esta gente, por eso apoyamos firmemente este 
evento, es nuestro compromiso desde el primer día. Con 
Capamol tenemos reuniones constantes para la orga-
nización. Los principales hoteles están reservados, con 
el sector del turismo estamos felices con este evento y 
cuenten con todo el apoyo”. 
Finalmente, en el cierre de la conferencia de prensa, 
Marcelo González, viceministro de Ganadería del Minis-
terio de Agricultura y Ganadería, destacó “esta iniciati-
va de Capamol con la realización de ALIM, que es muy 
importante para confirmar la salud que tiene el sector y 
la importancia desde el punto de vista económico para 
Paraguay y el continente”.
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

E ntre enero y junio, el agro aportó un estimado de 
USD 2.660 millones en concepto de derechos de 

exportación (DEX), 160% más que en igual período 
de 2023. Dicho total es más del doble del aporte del 
sector en los primeros seis meses del año pasado, con 
un estimado de USD 1.153 millones en ese período, de 
acuerdo con un informe elaborado por la Bolsa de Co-
mercio de Rosario (BCR).
Pese a la notoria recuperación interanual, si se compara 
con los años anteriores, este guarismo está por debajo 
de los USD 4.000 millones recaudados por esta vía en 
los primeros seis meses de 2021 y 2022. “Esto encuen-
tra su explicación tanto en un mayor volumen de grano 
anotado para exportar en aquellos años, así como mejo-
res precios de exportación.”, indicó la entidad. En el caso 
particular de la soja, en el primer semestre del año se 
llevan realizadas declaraciones juradas de venta al exte-
rior (DJVE) por 16,2 millones de toneladas, consideran-
do tanto poroto, harina y aceite, muy por encima de las 
algo más de 10 millones de toneladas de igual período 
del año pasado pero por debajo de los 18 millones de to-
neladas del primer semestre de 2022 y los 22 millones 
de toneladas del primer semestre de 2021. 
Asimismo, los precios FOB oficiales del primer semes-
tre de 2024 en poroto, harina y aceite de soja estuvie-
ron respectivamente un 21%, 24% y 15% por debajo 
de los precios FOB promedio del primer semestre de 
2023 y un 32%, 20% y 46%, respectivamente, por de-
bajo del primer semestre de 2022.

La recaudación por derechos 
de exportación del campo 
creció 160% interanual

E l Departamento de Informaciones y Estudios 
Económicos de la Bolsa de Comercio de Rosa-

rio realizó un análisis de las tres principales carnes 
en Argentina y su relación con el empleo en el país. 
Según el informe, las carnes vacuna, aviar y porci-
na fueron responsables de más de 887.000 puestos 
de trabajo a lo largo del año pasado, lo que equiva-
le al 5% de la población ocupada a nivel nacional y 
muestra un crecimiento del 2,8% respecto del dato 
de 2022. A su vez, el estudio señala que las cadenas 
agroindustriales -en conjunto generaron 3,6 millo-
nes de puestos de trabajo en 2023, dentro de los 
cuales la ganadería participó en 1 de cada 4 empleos 
agroindustriales, con un 42% concentrado en el sec-
tor primario. “El sostenido progreso de las cadenas 
aviar y porcina tiene su correlato en el crecimiento 
del empleo generado por ambas. La producción al 
alza es también reflejo de la elevada demanda para 
consumo interno de estas carnes. Mientras la pro-
ducción aviar sólo mostró caídas de producción en 
tres de los últimos 20 años, la producción porcina 
anotó en 2023 su decimotercer año de crecimiento 
consecutivo “, puntualiza la BCR.

Estiman que las 
cadenas ganaderas son 
responsables del 5% del 
empleo en Argentina

CARNE

La producción bajó 
14,5% en el primer 
cuatrimestre del año

LECHE

L os efectos de la recesión en la caída del consu-
mo no son ajenos al sector lácteo, que condi-

cionado por la merma en la ventas registró un des-
censo del 14,5% en la producción de leche durante 
el primer cuatrimestre del año, de acuerdo a los 
datos aportados por el Observatorio de la Cadena 
Láctea Argentina (OCLA).
La caída de la producción está vinculada directa-
mente a la caída del consumo, ya que las condi-
ciones climáticas se normalizaron luego de la se-
quía de los últimos tres años. En este sentido, las 
ventas de lácteos al mercado interno acumularon 
en el primer cuatrimestre de 2024 un retroceso 
del 17,2% en volumen y del 13,7% en litros de le-
che equivalentes.
Ante este complejo panorama, el Gobierno decidió 
prolongar por un año más la suspensión de reten-
ciones a las exportaciones de productos lácteos.

L a cosecha de soja concluyó y aportará divisas por 
unos USD 20.000 millones, según un informe de 

la Bolsa de Cereales de Buenos Aires. El reporte indi-
có que se sembraron 17,3 millones de hectáreas y se 
produjeron 50,5 millones de toneladas. Esta cifra re-
presenta un aumento del 7% respecto de la campaña 
2022/23 y del 3% con relación al promedio de las últi-
mas 5 campañas (16,7 millones de hectáreas).
El rinde promedio nacional fue de 2.990 kilos por hec-
tárea, el doble de la campaña anterior, en la que impac-
tó con fuerza la sequía generada por La Niña y consti-
tuye un aumento del 24% con respecto al promedio de 
las últimas 5 campañas.
Por su parte, en el núcleo norte (sur de Santa Fe, su-
reste de Córdoba y suroeste de Entre Ríos) se registró 
el mayor rinde promedio de la oleaginosa, con 3.850 
kilos por hectárea.

La cosecha de soja aportará 
divisas por USD 20.000 millones
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ENTREVISTA

“
”HERNÁN PASSINI, CEO Y PRESIDENTE DE BAYER CROPSCIENCE PARA 

PARAGUAY Y BOLIVIA, destaca la importancia de Paraguay para la compa-
ñía y la evolución del productor. Haciendo una reflexión sobre la agricultura 
paraguaya, expresó que el agricultor fue clave para el salto productivo en el 
país. Anunció próximos lanzamientos para este mercado. “Nuestro compro-
miso es traer soluciones que brinden beneficios al productor paraguayo.

_ P. ¿Cómo te sentís al retornar a Paraguay y 
qué cambios observás en el perfil del produc-
tor con relación a hace 10 años?
_ R. Estoy muy contento de volver a Paraguay, es mi se-
gunda casa. En cuanto al perfil del productor, encuentro 
que ha evolucionado mucho en estos últimos años. Está 
muy profesionalizado y tecnificado. La verdad, veo un 
productor muy compenetrado en las variables del mer-
cado, de producción y en cuidar su campo y el ambiente.

_ P. ¿Cuáles son los objetivos principales de Ba-
yer, en qué pone el foco?
_ R. Bayer CropScience en Paraguay trabaja en varios 
negocios. En soja, hemos lanzado las últimas biotecno-
logías del mercado, a su vez acompañamos con marcas 
de germoplasma que son líderes, tratando de aportar al 
productor nuevas formas de manejar el cultivo, que le 
permita simplicidad en el manejo, eficiencia en costos y 
aumentar la productividad.
También participamos fuertemente en el negocio de 
protección de cultivo, donde los fungicidas Cripton 
Xpro y Cripton Supra están siendo una herramienta 
fundamental para el productor y seguimos trabajando 
con nuestras marcas Premium de semillas maíz en el 
mercado.
Estamos orgullosos de poder ofrecer al productor una 
paleta de productos y soluciones que creemos aporta 
muchísimo al sector y al país. 

Nuestro compromiso 
es traer soluciones que 
brinden beneficios al 
productor paraguayo

HERNÁN PASSINI, CEO y Presidente de 
Bayer CropScience para Paraguay y Bolivia.
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_ P. ¿Cuáles son las últimas innovaciones incor-
poradas en el mercado?
_ R. En los últimos años hemos lanzado productos en 
casi todos los negocios donde participamos. Hemos in-
corporado la biotecnología Intacta2 Xtend (i2x), que fa-
cilita el manejo en el cultivo de soja, principalmente de 
las malezas difíciles y amplía su cobertura en el control 
de insectos de la familia de las orugas. Además, estamos 
teniendo resultados excelentes en rendimientos de las 
variedades con la tecnología i2x. Este lanzamiento tuvo 
resultados increíbles.
En fungicidas tuvimos el lanzamiento de Cripton Supra 
con muy buena adopción por parte del productor y óp-
timos resultados.
También seguimos lanzando nuevas variedades de soja 
e híbridos de maíz. Nuestro compromiso es traer solu-
ciones que brinden beneficios al productor paraguayo.

_ P. ¿Algunas próximas innovaciones pensadas 
para Paraguay?
_ R. Paraguay es el primer país del mundo donde vamos 
a lanzar Cripton Ultra, el más nuevo de los fungicidas 
que vamos a incorporar en el mercado y viene a com-
plementar a toda la familia Cripton, para dar al produc-
tor alternativas para el manejo de la roya y las enfer-
medades de fin de ciclo, que tiene mucho impacto en el 
rendimiento del cultivo de la soja.
Seguimos constantemente lanzando nuevos híbridos 
de maíz. Nos caracterizamos por buscar un recam-
bio y evolución en el portfolio de maíz y trabajamos 
con las nuevas variedades de soja. Además, tenemos 
la ventaja de operar con los distribuidores más im-
portantes del país, que es clave para que el producto 
llegue a manos del productor de la mejor forma y con 
todo el soporte técnico necesario.

_ P. Acompañaste la evolución de la agricultura 
paraguaya en las últimas décadas. ¿Cuál fue el 
punto de inflexión para el salto productivo?
_ R. Para mí el punto de inflexión para el salto producti-
vo en Paraguay fue el productor, porque decidió adoptar 
ciertas herramientas. Decidió adoptar la biotecnología y 
prácticas de manejos más sustentables en los campos de 
agricultura. El productor fue la llave para poder experi-
mentar las nuevas tecnologías y sus resultados.
Mirando los resultados y lo que me tocó vivir en los úl-
timos años en Paraguay, el salto productivo que tuvo el 
productor paraguayo es excepcional. Nosotros desde 
Bayer estuvimos premiando a productores que lograron 
cosechar más de 6.000 kilogramos por hectárea. Este 
salto productivo es el resultado de la experiencia del 
productor incorporando soluciones e innovaciones que 
permiten producir más con menos recursos.

_ P. ¿Cómo está avanzando la adopción de la 
tecnología i2x?
_ R. Es sorprendente la adopción de la Plataforma i2x en 
Paraguay.
La tecnología está mostrando el valor que vimos durante 
todos los años de desarrollo de productos en el campo 
con resultados excepcionales. 
Estamos teniendo muy alta demanda de las varieda-
des de soja con la Plataforma i2x por parte del pro-
ductor. Este año habrá disponible para el productor 
16 variedades de soja i2x que van a aportar diversas 
alternativas para distintos manejos del productor y 
para las distintas zonas.

_ P. ¿Cuál es el principal atractivo de las varie-
dades de soja i2x?
_ R. Existe una combinación de factores. Por un lado, 
la simplicidad de manejo que ofrece la tecnología y la 
oportunidad que de usar el Herbicida XtendiMax 2 
para el manejo de malezas difíciles en Pre-Emergencia. 
Además, la cobertura en el control de insectos es feno-
menal, así como en el rendimiento. 
Otro factor importante es que el modelo comercial ya 
es conocido por el productor, desde el momento en que 
decide utilizar la tecnología, no tiene ninguna sorpresa 
en el camino y esto es producto de la confianza cons-
truida con el productor durante muchos años en que 
este modelo viene funcionando.

_ P. ¿Cómo ve Bayer el trabajo en línea con la 
agricultura sustentable?
_ R. Es una línea de trabajo que se viene recorriendo 
hace varios años ante una necesidad global creciente 
de alimentos y de aumentar la productividad. En los 
últimos años Paraguay ha logrado aumentar la produc-
tividad en la misma superficie. Se hizo un montón, sin 
embargo, aún queda mucho por hacer.
Hoy estamos iniciando un camino de construcción 
de la agricultura regenerativa, que estamos conven-
cidos es una parte importante de la solución hacia el 
futuro.

_ P. Bayer abre las puertas de su nueva oficina 
en Asunción. ¿Cuál es el motivo?
_ R. Estamos felices de habilitar nuestra nueva ofi-
cina en Asunción. En ella hemos diseñado y creado 
espacios buscando fomentar la colaboración donde 
podamos conectar entre todas las áreas y todos los 
equipos. Apuntamos a ser muchos más ágiles para 
brindar las respuestas lo más rápido posible a las 
necesidades que tengan los distribuidores y los pro-
ductores. Celebramos la inauguración de este nuevo 
espacio en Bayer.
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MERCADO

Máquinas vendidas (Hasta Junio de 2024)
Fuente: CADAM.

Buen desempeño semestral para las máquinas

E l primer semestre cerró con desempeño positivo en 
el mercado de maquinarias agrícolas. Según los datos 

de la Cámara de Distribuidores de Automotores y Ma-
quinarias (Cadam) al cierre del mes de junio se vendieron 
849 tractores, 82 cosechadora y 36 pulverizadores. Los 
números demuestran un importante dinamismo en la co-
mercialización de tractores, un segmento de maquinarias 
que actualmente ofrece amplia oferta a los productores.
La preferencia por marcas, en tractores, John Deere 
cerró el primer semestre del 2024 ocupando el primer 
lugar en el mercado con el 43% de las ventas, Massey 
Ferguson está en segundo lugar con el 17% del mercado 
y New Holland obtiene el tercer lugar de ventas ocupan-
do el 11% de la demanda.

En cosechadoras, John Deere también tiene el primer 
lugar ocupando 47% de las ventas del semestre. New 
Holland ocupa el segundo lugar con el 33% de las pre-
ferencias y el tercer lugar está Case IH con el 11% del 
mercado.
En pulverizadores sigue en la punta de las preferencias 
Jacto con el 36% de las ventas, en segundo lugar está 
John Deere con el 25 % y en tercera posición sigue New 
Holland con el 20% de las ventas.
De cara a la nueva campaña de soja las distribuidoras de 
maquinarias agrícolas han realizado diversos días de ne-
gocios creando oportunidad para la adquisición de má-
quinas y repuestos con precios y financiamientos más 
cómodos para los productores. 

Pulverizadores
Jacto	 13
John Deere	 9
New Holland	 7
Massey Ferguson	 4
Case	 3
Total 	 36

Cosechadoras
John Deere	 39
New Holland	 27
Case	 9
CLAAS	 3
Massey Ferguson 	 2
FENDT	 2
Total	 82

Tractores
John Deere	 370
Massey Ferguson	 144
New Holland	 94
Case	 88
Valtra	 87
Yto	 25
Lovol	 24
LS	 13
FENDT	 4
Total	 849

Cotizaciones en Chicago (25-07-24)
Soja TrigoMaíz

Ago-24	 408

Set-24	 393

Nov-24	 395

Mes US$/Ton

Set-24	 197

Dic-24	 206

Mar-25	 214

Mes US$/Ton

Set-24	 159

Dic-24	 165

Mar-25	 170

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.
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EVENTOS

Liga i2x premió a los Campeones 
en Productividad en soja

LA SEGUNDA EDICIÓN DE LA LIGA i2x PREMIÓ A 
LOS CAMPEONES EN PRODUCTIVIDAD EN SOJA. 
El evento se realizó el 11 de julio en Asunción duran-
te una emotiva celebración, ocasión en que tam-
bién se destacó al primer miembro del Club 6000.

to de todos los agricultores. Claudir 
Reginato de Agrosilo Santo Antelo, 
productor de Colonia Mbarete, Alto 
Paraná, es el primer miembro del 
Club 6000, quien logró un rendi-
miento máximo de 6.458 kg/ha con 
la variedad M 6301 i2x, manifestó 
a Campo Agropecuario la satisfac-
ción por el rendimiento logrado. “Es 
el resultado del trabajo y la búsque-
da constante del aumento la pro-
ductividad. Estamos muy contentos 
por Bayer que nos proveyó la gené-
tica e hicimos un buen trabajo para 
que la genética exprese su poten-
cial”, comentó al reiterar su orgullo 
por el trabajo bien hecho y dedicar 
el premio a su abuelo quien migró a 
Paraguay hace 48 años.

D urante la noche de premiación, el Ing. Agr. Her-
nán Passini, líder comercial de Paraguay y Boli-
via de Bayer CropScience, destacó el gran salto 

a la productividad que logró la soja en Paraguay en las úl-
timas décadas, refiriéndose a los rendimientos de 6.000 
kilogramos por hectáreas alcanzados actualmente.
Sebastián Ferreira, líder de marketing del negocio de soja 
para Paraguay y Uruguay de Bayer CropScience, comentó 
que esta es la segunda edición de la Liga i2x y esta superó las 
expectativas por la gran participación de los productores, 
que permitió más de 200 inscriptos en la competencia. Co-
mentó que la competencia tuvo una gran difusión que resul-
tó con la premiación de 8 productores del país. “Los premios 
para los productores ganadores fueron de una Camioneta 
4x4 0km en la Categoría Mayor rinde País y un viaje técnico 
a Europa para las Categorías de mayor rinde por zona. Du-
rante el viaje técnico irán a la sede central de Bayer en Ale-
mania, donde recibirán charlas de especialistas. Además, 
conocerán varios lugares turísticos de Europa”, comentó.
Felicitó a los productores que decidieron dar un salto a 
la productividad sumándose a la plataforma i2x. Agrade-
ció a los productores y a los socios comerciales de Bayer 
CropScience que hicieron posible esta amplia compe-
tencia que fue coronada en la noche de premiación.
Los productores premiados expresaron satisfacción 
por el aumento a la productividad, el principal propósi-

Hernán Passini, 
líder comercial 
de Paraguay 
y Bolivia 
de Bayer 
CropScience.
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E ste evento de oportunidades reunió a los clientes 
de Tape Ruvichá con la amplia gama de maquina-
rias para la agricultura y ganadería que la firma 

ofrece en el mercado. Además, los equipos de agricultu-
ra de precisión muy en auge por lo beneficios que ofrece 
y los diversos modelos de vehículos Ford.
Sin duda, el Día de Negocios Tape Ruvicha en el Sur del 
país fue un éxito rotundo, reafirmando el compromiso de 
la firma con la innovación y el avance del sector agrícola. 
Los asistentes por su parte se mostraron satisfechos por 
disponer de cerca las últimas tendencias y tecnologías, 
así como nuevas oportunidades de negocio. 
Víctor Servín, gerente general de Tape Ruvicha, co-
mentó a Campo Agropecuario la gran satisfacción que 
representa para la empresa realizar el Día de Negocios 
en esta región del país. “Elegimos un punto del país 
donde vinimos con todos nuestros productos Ford y 
New Holland e hicimos una oferta especial a los clien-
tes que vinieron a conversar y cerrar negocios este día. 
En realidad, estamos muy contentos con la convocato-
ria que tuvimos”, expresó.
Entre las maquinarias, implementos, vehículos y otras 
tecnologías expuestas en la ocasión, el gerente general 

BOX EMPRESARIAL

DÍA DE NEGOCIOS TAPE RUVICHA
Maquinarias, vehículos y 
oportunidades de negocios

TAPE RUVICHA LÍDER EN LA REPRESENTACIÓN Y DISTRIBUCIÓN DE MA-
QUINARIAS AGRÍCOLAS Y VEHÍCULOS REALIZÓ SU DÍA DE NEGOCIOS EN 
HOHENAU, ITAPÚA, EL 28 DE JUNIO. La oportunidad fue propicia para expo-
ner a los productores la amplia gama de maquinarias agrícolas New Holland, 
rodados Ford, ofrecer promociones especiales y concretar buenos negocios.

de la empresa destacó cosechadoras y tractores New 
Holland, además de los equipos para ganadería de esta 
marca. De la marca Ford resaltó los pickups y los SUV.
Servín enfatizó además sobre los equipos de agricultura 
de precisión, una línea con la que Tape Ruvicha incur-
sionó hace un par de años con notable éxito. “El área de 
Agricultura de Precisión se volvió muy importante, no 
creí que tan rápido haya en nuestro país por la facilidad 
que ofrece para la operación de las maquinarias y la op-
timización de costos. Esto está en Paraguay y para todos 
los productores, pequeños, medianos y grandes porque 
le permite ahorro de todos los insumos”, comentó.
Mencionó que Tape Ruvichá incursionó con los equipos 
de Agricultura de Precisión hace 3 años y en los últimos 
2 años tuvo gran auge. “Crecimos en esta área traba-
jando no solo con nuestra marca, sino de todas las mar-
cas”, enfatizó.
El directivo aprovechó la oportunidad para agradecer 
la preferencia de los clientes y recordó la presencia de 
Tape Ruvicha en Encarnación, Santa Rita, Ciudad del 
Este, Katueté, Loma Plata, Caaguazú y un nuevo punto 
de servicios y de repuestos en Alberdi para atender los 
productores de arroz de esa zona del país.
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D urante dos días muy concurridos la empresa 
Tracto desarrolló el Día de Negocios en su su-
cursal de Santa Rosa, San Pedro. Fueron jor-

nadas dedicadas a ofrecer herramientas innovadoras, 
promociones y descuentos exclusivos para sus clientes. 
El evento se destacó por su capacidad de impulsar bue-
nos negocios y ofrecer oportunidades únicas para los 
productores agrícolas y ganaderas de la región y comu-
nidades aledañas.
Jorge González, gerente de la sucursal de Santa Rosa, 
explicó que el objetivo del Día Negocios fue consolidar 
vínculos con los clientes, ofrecerles precios promocio-
nales, y descuentos especiales en maquinarias, imple-
mentos y repuestos.
“Estamos hace 13 años presentes en esta región y logra-
mos fidelizar muchos clientes con nuestros productos 
y servicios. Además, Tracto se caracteriza por su exce-

BOX EMPRESARIAL

DÍA DE NEGOCIOS TRACTO
Oportunidades para la 
innovación y buenos 
negocios en San Pedro
LAS OPORTUNIDADES PARA LA INNOVACIÓN Y LOS BUENOS NEGOCIOS 
FUERON LOS RESULTADOS DEL DÍA DE NEGOCIOS TRACTO EN SANTA 
ROSA - SAN PEDRO. El 20 y 21 de junio la empresa reunió a sus clientes en su 
sucursal del segundo departamento para ofrecerles tecnologías innovadoras 
y promociones especiales, además de compartir buenos momentos.

lencia en posventa con repuestos, 
logística y recurso humano califica-
do. Esto nos permitió consolidar una 
buena cartera de clientes”, dijo.
Entre la oferta de maquinarias ofre-
cida en la oportunidad mencionó el 
pulverizador Avola de Baldan, plan-
tadoras Baldan, tractores Lovol y 
otras máquinas. Para la ganadería la 
enfardadora Mascar, mixer JF, em-
bolsadora Richiger y otros.
También puso a disposición de los 
clientes la amplia gama de repues-
tos con precios promocionales y 
planes especiales que fue una gran 
oportunidad para los productores 
para abastecerse de estos insumos 

Jorge 
González, 

gerente de la 
sucursal de 
Santa Rosa.
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A grisa puso a disposición de los productores del nor-
te su amplio portafolio de tecnologías innovadoras 

para sumar eficiencia en los campos. Esta firma, con tra-
yectoria reconocida en el mercado, ofreció soluciones in-
novadoras durante el Día de Negocios en Santa Rosa -San 
Pedro con diversas herramientas para optimizar costos. 
Entre las innovaciones estuvo el dron agrícola DJI AGRAS 
T50 y la línea de plantadoras Tatu Marchesan.
Domingo Ruiz Díaz, responsable técnico comercial de la 
empresa, destacó que el objetivo de Agrisa en el Día de Ne-
gocios fue hacer conocer su amplio portafolio de productos 
en la región. ” Estamos enfocados al 100% en la zona norte 
y ofrecemos soluciones acordes a las necesidades de los 
productores agrícolas y ganaderos de esta región”, enfatizó.
El entrevistado destacó entre su amplio portafolio la lí-
nea de agricultura de precisión Agres entre ellos piloto 
automático, hidráulico, control de pulverización y mo-
nitores de siembra. Con gran destaque estuvo presente 
el más innovador dron agrícola del mercado DJI AGRAS 
T50, una tecnología que eleva las operaciones agrícolas 

con mira a la próxima campaña agrícola. Las dos jorna-
das fueron dinámicas y agradables, ya que además de 
los buenos negocios concretados los clientes, directi-

Agrisa con amplio portafolio y soluciones 
innovadoras en drones y equipos de siembra

con drones a nuevos niveles con un 
depósito de 40 litro, anchura de pul-
verización de hasta 11 metros y un 
potente sistema de propulsión coa-
xial de doble rotor.
Otra novedad resaltada por Ruiz 
Díaz fue la nueva representación de 
la línea plantadoras de la marca Tatu 
Marchesan de la que dispone equi-
pos de siembra de diversas líneas 
para responder a las expectativas de 
los productores de diversas escalas 
de producción.
El responsable de Agrisa valoró la 
oportunidad de concretar buenos 
negocios y agradeció a los agriculto-
res por llegar hasta la sucursal Santa 
Rosa para aprovechar las oportuni-
dades ofrecidas en la ocasión y con-
cretar buenos negocios.

vos y funcionarios de Tracto compartieron amenos mo-
mentos de confraternización fortaleciendo así los lazos 
de amistad.

Domingo 
Ruiz Díaz, 

responsable 
técnico 

comercial de 
Agrisa.
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JORNADA DE CAMPO

ENCUENTRO TECNOLÓGICO DE MAÍZ

Una visión completa de 
últimas innovaciones

LA EMPRESA AGROFÉRTIL, PERTENECIENTE AL 
GRUPO SARABIA, REALIZÓ SU ENCUENTRO TEC-
NOLÓGICO DE MAÍZ, EN SU SILO EN FORTUNA 
(ALTO PARANÁ), EL MIÉRCOLES 5 DE JUNIO DE 
FORMA EXITOSA. El evento congregó a producto-
res y destacados especialistas del sector, ofrecien-
do una valiosa plataforma para conocer y explorar 
las herramientas, servicios y soluciones innovado-
ras enfocadas a elevar el rendimiento del cultivo.

E l Encuentro Tecnológico de 
Maíz fue todo un éxito, gra-
cias a la amplia participación 

de agricultores de la región y zonas 
aledañas. Los clientes, quienes acu-
dieron en familia al Silo Agrofértil 
Fortuna, distrito de Hernandarias 
(Alto Paraná) se mostraron entu-
siasmados y con altas expectativas 
de profundizar en las mejores solu-
ciones y estrategias para maximizar 
su productividad en el campo de ma-
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nera sostenible. Everson Cavalheiro 
Da Silva, coordinador de Semillas de 
Maíz de Agrofértil, fue uno de los 
voceros en la ocasión.
El evento no solo ofreció una visión 
completa de las últimas innovacio-
nes en el cultivo de maíz, sino que 
también promovió activamente el 
intercambio de experiencias y cono-
cimientos entre productores y téc-
nicos. Esta interacción generó una 
plataforma de aprendizaje y diálogo 
que resulta clave para la implemen-
tación eficaz de las nuevas tecno-
logías y buenas prácticas agrícolas. 
Las charlas abarcaron temas desde 
estrategias para optimizar el rendi-
miento del maíz, incluyendo el con-
sorcio maíz con Brachiaria, hasta el 
manejo integrado de plagas con un 
enfoque especial en la cigarrita.
Durante la jornada se hizo énfasis 
en las técnicas de siembra inteligen-
te para garantizar una cosecha exi-
tosa y sostenible. Las disertaciones 
estuvieron a cargo de destacados 
especialistas de Paraguay y Brasil, 
entre ellos, Tulio Gonçalo, experto 
en Producción Vegetal, Investigador 
de Grower Pesquisas, y Reginaldo 
Bernardini, más conocido como “Dr. 
Agro”. Así, el primero abordó sobre 
manejo integrado de plagas, advir-
tiendo que sin esto aumentan las 
limitaciones para la producción, en 
este caso del maíz. Recordó el avan-
ce de plagas y enfermedades en los 
últimos años.
Así como señalar la incidencia del 
clima para incrementar las peligro-

sas presencias en los cultivos, afectando el resultado a 
final de cosecha. Instó a los productores a contar con 
estrategias certeras, así como aplicar las recomenda-
ciones técnicas para garantizar el eficaz control o por lo 
menos minimizar los daños en las plantas. En tanto, 
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Bernardini, “Dr. Agro” abordó el tema “Siembra inteli-
gente, cosecha exitosa”, destacando que el productor u 
operario de los equipos y máquinas deben estar atentos 
al buen funcionamiento de las unidades.
 Subrayó que, sin ajustes adecuados, las plantadoras o 
cosechadoras pueden arrojar perjuicios al agricultor. To-
mar las precauciones evita pérdidas significativas, que 
podrían traducirse en altos costos económicos.. Otro 
punto señalado en la oportunidad fue la necesidad de 
actualización del productor u operario de las maquina-
rias. “La gente debe entrenarse, recibir capacitación. 
Vemos que la tecnología avanza, pero la mano de obra 
no acompaña esa evolución, pasando a ser ‘no calificada’ 
por mantener un esquema de trabajo de 30 o 40 años”.
Por eso valoró la actividad de empresas que ofrecen un 
espacio para el entrenamiento. “Precisamos ajustar no 
solo los equipos para que funcionen bien. También una 
falla grande es no invertir en la mano de obra, en los 
servicios de la gente, que precisamos igualmente ajus-
tar. Las máquinas vienen con alta tecnología, por ello, 
lo que hace Agrofértil al entrenar, contribuye a reducir 
pérdidas. Es un punto crucial”, indicó al equipo de Cam-
po Agropecuario Multimedia presente en la jornada con 
buena respuesta de participantes.

LANZAMIENTOS. En línea con la dinámica del en-
cuentro se realizó el lanzamiento de la plataforma 
“YVY”, con el propósito de impulsar la agricultura digi-
tal, uniendo las raíces de la tradición con el futuro. La 
propuesta representa un avance importante hacia la 
digitalización del sector a nivel local, posicionándose 
como una herramienta fundamental para los agriculto-
res, según un informativo institucional. Así, al otorgar 
acceso a datos precisos, análisis en tiempo real y reco-
mendaciones personalizadas, se contribuye con infor-
mación valiosa para la producción.
Además, todo ello está diseñado para optimizar la efi-
ciencia operativa en la gestión del campo e incrementar 
la performance a campo en cada etapa del ciclo produc-

tivo. Eduardo Guimarães, gerente de Operaciones de 
Yvy, compartió más detalles. Recordó que se trata de 
una iniciativa del Grupo Sarabia, impulsado por su brazo 
tecnológico H2O Innovation. “Es una empresa tecnoló-
gica con vocación de ofrecer más digitalización al agro, 
proyectando un futuro más eficiente y sustentable. Se 
busca una transformación digital en el campo, porque 
vemos que el agro está poco digitalizado”, advirtió.
Consideró que además de llegar con máquinas y otros 
equipos, esta tecnología también puede proveer in-
formaciones de interés, como la cuestión climática. 
“El agro paraguayo está con una cobertura digitaliza-
da baja, por lo que puede incidir en la eficiencia, por 
eso es necesario que la gente conozca, que vea el be-
neficio en los campos”. 
Otro de punto resaltante fue la presentación en parce-
las demostrativas de los híbridos Agroeste, una línea de 
alta seguridad que brinda múltiples ventajas al agricul-
tor que busca elevar su techo productivo.
Estos materiales, conocidos por su excelente genética y 
adaptabilidad, han sido desarrollados para aumentar la 
rentabilidad mediante un rendimiento superior del cul-
tivo. En este segmento, igualmente hubo lanzamientos 
que añaden valor al portafolio de híbridos Agroeste, con 
lo cual la empresa Agrofértil reafirmó el compromiso de 
introducir continuamente insumos de calidad a nuestro 
mercado, contribuyendo así al crecimiento sostenido de 
la agricultura paraguaya. *Everson Cavalheiro Da Silva, 
coordinador de Semillas de Maíz de Agrofértil, también 
orientó en esta estación durante el recorrido.
“En el Encuentro Tecnológico brindamos varias infor-
maciones técnicas, lanzamiento para siguiente zafra 
2025 y otras novedades. En materiales Agroeste, el 
nuevo producto es el AS 1991 PRO4, que viene para 
brindar más productividad en el campo para la siguien-
te campaña. Al tener la tecnología VT PRO4 otorga 
mayor protección de hoja y mazorca, así como fortale-
ce las defensas en la raíz. Además, vamos a tener no-
vedades que luego daremos a conocer y que se suman 
a nuestro portafolio con híbridos destacados como AS 
1844 PRO4, AS 1800 PRO3 o AS 1850 PRO4”.

JORNADA DE CAMPO
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Del AS 1991 PRO4 indicó que es un híbrido precoz, con 
más peso, de unos 415 gramos por cada 1000 granos, pro-
fundo, muy tolerante a cigarrita, buena sanidad y altísima 
productividad, posicionado para ambientes de media a 
alta fertilidad. “El lanzamiento tiene como concepto una 
alta productividad, mucha producción. Se va a escuchar 
hablar mucho porque está orientado para todas las zonas 
productivas”, comentó e invitó a los agricultores a probar 
en sus campos y ver la eficiencia al final de la temporada, 
al corroborar en la cosecha los buenos resultados.

MÁS NOVEDADES. La jornada igualmente incluyó 
otras estaciones con grandes novedades para los agri-
cultores. En ese sentido, Rodrigo Gasparino da Silva, 
coordinador de Terrex, la propuesta de Agrofértil para 
una agricultura inteligente, resaltó sobre las soluciones 
para el manejo de maíz, desde la siembra a la cosecha, 
incluyendo fertilización y combate a plagas y enferme-
dades. “En la estación hablamos sobre dos temas: la bue-
na siembra, distribución y buena performance y también 
del consorcio de maíz con brachiaria, expuesta en una 
parcela con nuestra aliada Braspasto, proveedora de se-
millas de alta calidad”, expuso.
Agregó que Agrofértil apunta a la mejor tecnología con 
semillas libres de nematodos que puedan hacer frente a 
malezas, con alto poder germinativo, además de comple-
mentar con otras acciones, desde Terrex, con el empleo 
de drones de alta definición o la posibilidad de realizar 
muestreos de suelo. “Terrex es un departamento de so-
luciones de la empresa dirigido a los agricultores y que 
presentamos en el Encuentro Tecnológico”. Añadió que 
por una cuestión de tiempo en la jornada no se realiza-
ron demostraciones de dinámicas, pero que los partici-
pantes salieron satisfechos con las respuestas recibidas.
Las parcelas demostraron el comportamiento del pasto, 
tanto en solitario como en consorcio, en un sector am-
pliamente visitado. En el mismo sector, Jhonny Stipp, 
coordinador técnico Terrex Exact Aplic, también com-
partió algunos comentarios. Resaltó que a su cargo es-
tuvo desarrollar aspectos tales como la importancia de 
formar un buen caldo para aplicación. “Abordamos el 
foco en lo que es el cultivo de maíz, híbridos Agroeste, 
los más sembrados de Paraguay, como también la forma 
de combatir a enfermedades y plagas resistentes o tole-
rancia fungicidas”.
En este punto, subrayó las soluciones de Terrex Exact 
Aplic. “Nuestra tecnología disponible facilita poner en 
capas, en secuencias, los ingredientes del caldo para dar 
tiempo de agitación correcta y permitiendo una mezcla 
homogénea, rápida de trasposición, capaz de lograr has-
ta un 35 % más de rendimiento. Además, permite al ope-
rario protegerse más y trabajar de manera tranquila y 
segura”. En el segmento de coadyuvantes, citó el tanque 
diseñado especialmente para auxiliar al productor en la 
formulación de un caldo de fácil aplicabilidad.

Otro aliado de Agrofértil presente en el Encuentro 
Tecnológico fue Syngenta. Ysrael Machado, coordina-
dor de Desarrollo Técnico de Mercado de esta com-
pañía, comentó que se aprovechó la jornada para po-
ner foco en el control de plagas y enfermedades, con 
hincapié en la cigarrita y reconfirmando el posiciona-
miento de la tecnología Plinazolin®, presente en el in-
secticida VERDAVIS, cuya comercialización exclusiva 
la tiene Agrofértil. Explicó que se notaron buenos re-
sultados desde el lanzamiento del producto, tanto en 
maíz como en soja.
“Presentamos como gran novedad para el control de 
plagas como cigarrita. Vimos resultados desde hace 
dos años cuando se lanzó el producto, tanto en soja 
como en maíz, con un mejor control entre todas las 
opciones de insecticidas. Plinazolin® es un nuevo 
modo de acción, un nuevo grupo químico agregado, 
con el mejor resultado, siendo así una herramienta 
con características muy buenas, alto poder residual, 
alto control, eficiencia completa y amplio espectro”, 
sintetizó. Los buenos resultados siguen este año, pero 
se debe esperar al final de cosecha para una mejor 
evaluación, admitió.
De igual manera resaltó el evento agrotecnológico como 
un espacio para aclarar dudas y trasferir conocimiento. 
Es una forma acertada para hacer llegar tecnologías al 
agricultor de manera a maximizar la producción, en este 
caso, el cultivo del maíz. Dejó como recomendación que 
el productor busque permanentemente las informacio-
nes, pues tanto Agrofértil como Syngenta son compañías 
que invierten en tiempo y recursos para dar soluciones 
para una mejor producción en el campo. Finalmente, los 
participantes compartieron un almuerzo de confraterni-
dad ofrecido por la organización.
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NOTA DE TAPA

ACADEMIA SEEDCARE DE SYNGENTA

Tecnologías y 
conocimientos en 
tratamiento de semillas

LA ACADEMIA SEEDCARE FUE UN ENCUENTRO CON EL CONOCIMIEN-
TO PARA SUMAR EFICIENCIA AL TRATAMIENTO DE SEMILLAS. El en-
trenamiento promovido por Syngenta Paraguay se desarrolló en Yguazú, 
Alto Paraná del 4 al 7 de junio y estuvo dirigido a técnicos, distribuidores y 
productores. En la oportunidad se destacó como novedad el VICTRATO™ 
el único fungicida nematicida del mercado que llegó para revolucionar.

Tecnologías y 
conocimientos en 
tratamiento de semillas
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C uatro días de entrenamiento intensivo sobre tra-
tamiento de semillas se vivió durante la Academia 
Seedcare. Durante las jornadas que convocaron 

a los aliados estratégicos de Syngenta, la Ing. Agr. Claudia 
Guerrero, Product Manager en Syngenta Paraguay, expli-
có que el evento comprendió un recorrido por 7 paradas 
en las cuales se demostraron los diferentes factores que 
contribuyen al éxito del tratamiento de semillas.
Como novedad se destacó VICTRATO™, el único fungi-
cida nematicida disponible en el mercado paraguayo. 
Brinda protección contra enfermedades de suelo y ne-
matodos, permitiendo a las plantas optimizar la absor-
ción de agua y nutrientes, al tiempo que aumenta la to-
lerancia al estrés y el rendimiento. Reduce la presión de 
Septoria desde estadíos tempranos, complementando a 
la aplicación de fungicidas.
Su tecnología TYMIRIUM® permite proteger las raíces 
de las plantas y proteger contra las enfermedades de 

principios de temporada. Fácil de aplicar, también es al-
tamente compatible con una amplia gama de otros insu-
mos para el cultivo.
El uso de VICTRATO™ ayuda a preservar la biodiver-
sidad y salud del suelo y asegura un cultivo limpio 



30 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2024 www.campoagropecuario.com.py

NOTA DE TAPA

durante todo el ciclo con mayor rendimiento. Además, 
protege contra el Síndrome de Muerte Repentina (SMR) 
y contra todas las especies de nematodos fitoparásitos 
que afectan al cultivo de soja. 
VICTRATO™ está diseñado para el tratamiento de semi-
llas y es el único fungicida nematicida del mercado. Cuen-
ta con tecnología TYMIRIUM®, altamente compatible con 
una amplia gama de otros insumos para el cultivo.

EL RECORRIDO. Las estaciones comprendieron: Ca-
lidad de semillas, Errores físicos y químicos, Manejo de 
productos y aplicación, Manejo de enfermedades y nema-
todos, Control de plagas iniciales, Digitruck y Herbicidas.
En la estación Calidad de semillas se demostró los dife-
rentes test que se realizan a las semillas y las distintas 
situaciones por las que puedan atravesar un material de 

propagación. En la parada “Errores 
físicos y químicos en la siembra” se 
simuló los errores que se pueden en-
contrar en el campo. Estos muchas 
veces se confunden con equivoca-
ciones en el tratamiento de semillas.
En cuanto al Manejo de productos y 
aplicación, se realizó una dinámica 
simulando el tratamiento industrial 
de semillas versus el tratamiento 
convencional de semillas. Aquí se de-
mostró la diferencia y se dio énfasis 
al nuevo producto de Syngenta in-
corporado al mercado VICTRATO™. 
El recorrido siguió con la estación 
Control de plagas iniciales donde se 
posicionó Fortenza, un insecticida 
de amplio espectro que protege al 
cultivo al inicio de la emergencia.
En la parada de Manejo de malezas se 
presentó tres propuestas de Syngen-
ta que son: Dual gold (preemergen-
te), Filafir para el manejo anticipado 
de malezas y Eddus, un preemergen-
te para el cultivo de soja.
Seedcare de Syngenta representa 
una solución integral y avanzada 
para la protección de semillas, con-
tribuyendo de manera significativa 
a la productividad y sostenibilidad 
agrícola. Con una combinación de 
tratamientos químicos, biológi-
cos y estimulantes de crecimiento, 
Seedcare ayuda a los agricultores 
a enfrentar los desafíos actuales y 
futuros de la agricultura, brindando 
al mismo tiempo la seguridad y cali-
dad de sus cultivos. Esta innovación 
continua refuerza el compromiso de 
Syngenta con un futuro agrícola más 
seguro y eficiente.
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“CRIPTON XPERIENCES”
Dekalpar cierra exitosa gira 
técnica, con proyección a 
próxima zafra

EVENTOS

DEKALPAR ORGANIZÓ UN MARATÓNICO RECO-
RRIDO DEL 17 AL 21 DE JUNIO, LLEGANDO A DI-
FERENTES PUNTOS ESTRATÉGICOS DE LA AGRI-
CULTURA. Se posicionaron novedades de reciente 
lanzamiento, con orientaciones preponderantes 
para alcanzar eficiencia y ganar rentabilidad. El Dr. 
Eder Moreira especialista en fitopatología fue el di-
sertante principal en las jornadas de la gira.

cantidad de participantes en todos los puntos del reco-
rrido y las excepcionales orientaciones ofrecidas por el 
experto brasileño Eder Moreira, reconocido fitopatólo-
go, quien compartió sus amplios conocimientos.
Esto permitió acercar experiencias prácticas del campo, 
identificar avances en los ensayos de fungicidas y expo-

L a iniciativa “Cripton Xperien-
ces” comenzó el lunes 17 en 
Pedro Juan Caballero, conti-

nuando el martes 18 en Katueté y el 
miércoles 19 con una jornada doble: 
por la mañana en J. E. Estigarribia y 
por la tarde en Cruce San Alberto. 
El jueves 20, el evento tuvo lugar en 
Santa Rita y concluyó el viernes 21 
en Bella Vista. Así, el recorrido abar-
có eventos en los departamentos de 
Amambay, Canindeyú, Caaguazú, 
Alto Paraná e Itapúa.
Jorge Domínguez, coordinador de 
Desarrollo de Dekalpar, compartió 
con el equipo de Campo Agropecua-
rio Multimedia que acompañó toda 
la gira. Se mostró satisfecho por el 
éxito logrado, destacando la buena 
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debemos minimizar errores para ga-
rantizar la cosecha y el lucro. Errar 
es caro, no podemos perder por fal-
ta de planificación,” explicó Moreira.
Sobre la experiencia realizada, des-
tacó el éxito alcanzado. “El objetivo 
de la gira fue traer información nue-
va sobre cómo encarar problemas 
previos a la aparición de enfermeda-
des, asegurando el planeamiento de 
la zafra 2024-2025 y pensando en 
altas productividades. Trabajamos 
siempre en herramientas y ingre-
dientes activos eficientes para un 
buen control de enfermedades.”
Por último, subrayó la importancia 
de que Paraguay reciba tecnolo-
gías novedosas y saber utilizarlas 
adecuadamente. “Aplicar en el mo-
mento correcto es crucial. No sirve 
tener la mejor molécula si llegamos 
tarde. Por eso trabajamos en em-
plear las tecnologías en los momen-
tos adecuados, con máximo con-
trol, dentro de un manejo integrado 
o según variedades disponibles,” 
concluyó Moreira.

ner soluciones innovadoras durante las jornadas, cen-
trándose en el Cripton Supra, recientemente lanzado al 
mercado para la segunda aplicación, y el Cripton Xpro 
para la primera, ambos mostrando resultados positivos 
frente a la competencia. “El año pasado lanzamos Crip-
ton Supra, con los activos Inpyrfluxam y Prothioconazol. 
Es un fungicida diferenciado que vemos con muy buenos 
ojos para el principal problema, la roya de la soja. Tiene 
un importante espectro de control para manchas folia-
res y enfermedades de fin de ciclo. Hemos avanzado en 
46 ensayos de ‘macro-parcelas’ con manejo de produc-
tores,” explicó Domínguez.
Agregó que el Cripton Supra debe emplearse en la se-
gunda aplicación, mientras que para la primera está el 
Cripton Xpro, compuesto por Bixafen, Prothiconazole y 
Trifloxistrobin. Asociado al multisitio, maximiza benefi-
cios. El “Supra” presenta la tecnología INDIFLIN. “Esta-
mos notando un aumento de rendimiento de más de 250 
kg/ha a nivel país, en comparación con la competencia,” 
subrayó Domínguez, resaltando la alianza entre Dekal-
par y Bayer. “Venimos trabajando juntos desde hace 
tiempo. Tenemos el portafolio más completo de solucio-
nes en soja, maíz y toda la línea fitosanitaria. Contamos 
con Crop Protection, ofreciendo al productor seguridad 
en su inversión, garantizando calidad y respuestas a sus 
problemas. Bayer es una línea Premium consolidada, 
brindando seguridad, garantía de calidad y retorno eco-
nómico,” afirmó.
Invitó a los agricultores a conocer y probar las tecnolo-
gías ofrecidas por Dekalpar, destacando los resultados 
positivos en sus cultivos. A su turno, Eder Moreira resal-
tó la importancia de una buena planificación previa a la 
temporada, especialmente considerando las condicio-
nes climáticas que pueden generar inconvenientes si no 
se manejan correctamente.
“Podemos enfrentar episodios de muchas lluvias, lo cual 
es beneficioso para el cultivo de soja, pero también para 
las enfermedades. Por eso es crucial un buen diseño y 
planeamiento para asegurar la previsión necesaria y 
evitar enfermedades. Con los precios bajos de la soja, 

Jorge 
Domínguez, 

coordinador de 
Desarrollo de 

Dekalpar.

Eder Moreira, 
experto 

fitopatólogo 
brasileño.
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L a empresa Formighieri S.A. se consolida en la 
vanguardia de perforaciones de pozos artesia-
nos con la incorporación de nuevas tecnologías 

que le permite ampliar la oferta del servicio a mayores 
dimensiones.
Vilmar Formighieri, director propietario de la empre-
sa, comentó a Campo Agropecuario, que reciente-
mente la compañía incorporó una nueva máquina que 
logra realizar perforaciones hasta 1.000 metros de 
profundidad y en grades diámetros “Realizamos esta 
inversión viendo el crecimiento de la demanda por 
sistemas de riego y pozos profundos. Adquirimos una 
máquina moderna, preparada para responder todo 
tipo de demanda del mercado paraguayo”, resaltó.
Comentó que esta empresa cuenta con más de 20 
años de trayectoria en las perforaciones de pozos ar-

BOX EMPRESARIAL

Formighieri se consolida en la 
vanguardia de perforaciones 
de pozos artesianos

tesianos, presta servicio en todo el territorio paragua-
yo, sea en la región Oriental y Occidental. “Contamos 
con un mapa bien detallado de todos los rincones de 
Paraguay. Esto nos permite disponer de muchas infor-
maciones”, dijo.
Informó que la firma también trabaja con un equipo de 
geólogo que se encarga de relevar informaciones de 
algunos lugares remotos, donde no hay mucho conoci-
miento. “Este equipo de geólogos va al lugar, realiza el 
estudio previo para determinar el tipo de agua disponi-
ble, a qué profundidades podemos llegar y qué tipo de 
acuífero podemos alcanzar”, comentó al resaltar que de-
sarrollan todos los trabajos bajo todas las legislaciones 
vigentes en Paraguay.
El empresario comentó que en Paraguay existe una 
gran variedad de tipos de suelos y rocas. Para cada una 
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se aplica un método de perforación diferente. “Noso-
tros estamos preparados para responder a todas las 
necesidades del Paraguay en materia de perforaciones 
de pozos. Tenemos capacidad, conocimiento y material 
de punta para lograr esas perforaciones incluso en los 
lugares más extremos”, dijo.

DEMANDA CRECIENTE. La firma encara una de-
manda creciente por el servicio de perforación de 
pozos de diversos sectores como de las unidades de 
producción de cerdo y otras explotaciones ganaderas, 
además de la agricultura, el sector forestal y las indus-
trias. “Somos una empresa preparada para todo tipo de 
perforaciones, contamos con varios equipos que nos 
permite responder a todos los requerimientos sin atra-
sar los servicios. Cumplimos con los plazos y podemos 

responder a todos público en dife-
rentes escalas”, dijo.

POSVENTA. Esta firma garantiza 
la posventa a sus clientes, cuenta 
con servicio de atención durante 
24 horas para brindar asistencia a 
la hora que el cliente lo requiera, lo 
más rápido posible, para evitarles 
pérdidas.

INDUSTRIA METALÚRGICA. 
Formighieri cuenta con una fábri-
ca de tanques metálicos para agua. 
Está instalada en Hernandarias, 
Alto Paraná desde donde atiende a 
todo el país produciendo tanques 
desde 10.000 litros hasta 1.000.000 
de litros.

INNOVACIÓN. Esta empresa, en 
su afán de responder a las deman-
das que van surgiendo en el merca-
do, incorporó recientemente una 
innovadora máquina trituradora de 
malezas y madera con la cual ofre-
ce facilidad para la limpieza de los 
campos. La misma sirve para tritu-
rar la vegetación no muy densa y 
al mismo tiempo dejar los campos 
limpios. “Puede triturar maderas de 
35 centímetros de diámetro, deján-
dolas al nivel del suelo y todos los 
residuos se reutiliza como materia 
orgánica del suelo”, comentó.
El directivo de la firma expresó que 
Formighieri reafirma su compromi-
so de ofrecer servicios innovadores 
con garantía de calidad a sus clien-
tes y a todo el mercado.
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EVENTO RIZOBACTER
Gira VitaGrow para 
explorar estrategias contra 
fitotoxicidad y estrés

EVENTOS

DEL 2 AL 4 DE JULIO SE DESARROLLÓ LA GIRA 
DE PROMOCIÓN DEL BIOESTIMULANTE DE 
CUATRO ATRIBUTOS PARA EL CULTIVO EN DI-
FERENTES ZONAS DE PRODUCCIÓN, EN ITA-
PÚA, ALTO PARANÁ Y CANINDEYÚ. Las jornadas 
organizadas por Rizobacter contaron con orien-
taciones de profesionales especialmente invita-
dos para la ocasión y se compartieron experien-
cias e información con clientes y productores.

E l recorrido se inició el mar-
tes 2 de julio en Bella Vista 
(Itapúa); siguió en Santa 

Rita (Alto Paraná), el miércoles 3, 
y culminó el jueves 4, en Katueté 
(Canindeyú) para presentar Vita-
Grow, la nueva solución tecnoló-
gica en la línea de bioactivadores 
y bioestimulantes de la firma Rizo-
bacter. Se aprovechó para explorar 
las estrategias clave para manejar 
fitotoxicidad y estrés en los culti-
vos, apuntando a mejorar el rendi-
miento y la nutrición.
Los disertantes centrales fueron 
André Zabini, especialista en Nu-
trición Vegetal y Valentín Bastini, 
gerente global de la línea de Nu-
trición de Rizobacter. Justamente 
Bastini resaltó la triple jornada. “La 
experiencia fue buena, el nivel tec-
nológico de los productores locales 
asombra. Los vimos receptivos a 
nuestras propuestas y aplican esta 

tecnología que ya está presente en Brasil, Argentina, 
Uruguay y ahora Paraguay”.
Sobre VitaGrow resaltó los cuádruples beneficios que 
ofrece. Citó en primer lugar su efecto antiestresante, en 
respuesta a estrés químico, térmico o fitotoxicidad. Es 
multinutriente, porque contiene 16 macro y microele-
mentos que ayudan al metabolismo integral de todo cul-
tivo. También indicó que como bioestimulante, activa el 
metabolismo integral del cultivo aumentando también las 
defensas y, por último, su poder enraizante, con semillas.

André Zabini, 
especialista 

en Nutrición 
Vegetal.
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Agregó que los momentos de aplicación sugeridos son 
en estadío vegetativo reproductivo, foliar, o mediante 
tratamiento de semilla. Finalmente, animó a los agricul-
tores a probar la tecnología. “Que se acerquen al Depar-
tamento Técnico y Comercial, recibirán asistencia sobre 
dosis, forma de uso, momento de aplicación, compatibi-
lidad de productos. Estamos en contacto con producto-
res y distribuidores para tomar pautas que contribuyan 
a desarrollar nuevas tecnologías”.
A su turno, Zabini, socio director de laboratorios Agro-
nómico en Paraguay, explicó que durante el ciclo de char-
las en diferentes zonas de producción se discutió sobre 
la fisiología de cultivos y cómo afecta el estrés abiótico, 
sea ambiental o químico. “Esos impactos trabajan de ma-
nera negativa en la fisiología de la planta, sea soja o maíz 
y generan pérdida de productividad”, subrayó y añadió la 
preocupación de los agricultores en revertir la situación.
“Lo que interesa a los productores es el resultado final, 
la cosecha, la producción de proteína, de alimento. Es el 
resultado de toda la interacción del suelo, la planta y el 
ambiente. Nuestra sugerencia para agricultores es que 
lleven el manejo del cultivo, del suelo, de la mejor ma-
nera posible, haciendo corrección buena del suelo, eli-
minando factores de estrés, como acidez, deficiencia o 
exceso de nutrientes”, dijo.
Añadió que también se deben asumir estrategias nutri-
cionales y fisiológicas que se pueden aplican en la parte 
aérea de la planta para mitigar los estreses abióticos que 
el cultivo puede pasar y con eso minimizar las pérdidas 
de rendimientos. “Los bioestimulantes, de una manera 
general, tienen la capacidad de activar esos mecanismos 
de defensa de las plantas, sea a través de expresión de 
enzimas o el aporte de alguna sustancia con efecto os-
moprotector”.
De esta forma, continuó, contribuyen a minimizar el 
efecto dañino que una sustancia química, estresante a la 
planta, puede llevar a la pérdida de productividad, con 
sustancias químicas, tóxicas a las plantas (que pueden 
ser por ejemplo moléculas de herbicidas o de fungici-
das). “Son sustancias que causan algún grado de estrés. 
En ese sentido, los bioestimulantes auxilian a las plantas 

a activar sus mecanismos de defensa contra estos facto-
res de estrés”, subrayó
Concluyó al recalcar la invitación a los agricultores a 
buscar la información que las empresas y los institutos 
de investigación generan y contar con el respaldo cien-
tífico y técnico. “Acudir a los centros y lugares en donde 
se producen informaciones de calidad. Estos trabajos 
nos ayudan a tomar las mejores decisiones para tener un 
cultivo más productivo”, subrayó el especialista en Nu-
trición Vegetal.

EXCELENTE RECEPCIÓN. Ruth Caballero, de Asis-
tencia Técnica y encargada de Marketing de Rizobac-
ter, calificó de exitoso el recorrido. “Estamos contentos 
como empresa por la gira que tuvimos. Fueron tres días 
consecutivos con muy buena participación de producto-
res, técnicos, amigos y representantes comerciales de 
cada región. Logramos desarrollar un espacio para todos 
y la recepción fue muy buena por los especialistas que 
tuvimos”, manifestó.
“Tanto Zabini, especialista muy reconocido en el país, 
como Bastini, jefe de productos de la línea nutribioes-
timulantes de Rizobacter, hablaron bastante sobre el 
estrés que sufren los cultivos y que, al ser abióticos, mu-
chas veces no vemos, sino al expresar inconvenientes. 
Este tipo de jornadas abren la mente del productor para 
utilizar las herramientas que tenemos justamente en la 
compañía, como en este caso es el VitaGrow”.
Reiteró la recomendación a los productores de emplear 
el producto con cuatro beneficios y enfatizó en la res-
puesta antiestrés. “El porcentaje de pérdidad que se 
tiene y la utilización es esencial para suplir esas necesi-
dades que muchas veces no vemos, sino al final, con un 
menor rendimiento del esperado. Que los productores 
prueben VitaGrow, tenemos de manera foliar, en trata-
miento de semillas. Un producto muy bueno, una herra-
mienta muy buena”.
Por último, añadió que como compañía también están 
con asistencia técnica a campo para cada región, para 
cumplir con las expectativas del productor. Cuentan 
con representantes comerciales y técnicos. Cabe in-
dicar que al final de todos los encuentros se realizaron 
sorteos para los participantes y se compartieron cenas 
especiales, así como otras actividades para amenizar las 
veladas a la par de explorar nuevas formas de transfor-
mar la agricultura.

Valentín Bastini, gerente global de 
la línea de Nutrición de Rizobacter.
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L a tercera edición de Believe Together 3.0 dio 
la bienvenida a 12 ingenieros agrónomos que 
cumplirán un trabajo temporal en DVA Agro Pa-

raguay. Los mismos quedaron seleccionados de 900 
concursantes y compitieron profesionales de diversas 
regiones del país.
Ing. Agr. Enrique Ferreira, gerente comercial de DVA Agro 
Paraguay, comentó que es el tercer año que la compañía 
lleva adelante el Progrma Believe Together 3.0 que cosis-
te en la contratación de ingenieros agrónomos recién gra-
duados para realizar una pasantía o trabajo temporal en 
la compañía en la función de asistencia técnica a campo y 
la generación de demanda de productos DVA.
Destacó la gran cantidad de concursantes que tuvo la 
presente edición, ya que recibieron 900 curriculum, de 
los cuales fueron preseleccionados 30 y finalmente 12-
El Programa ATV Believe Together está direccionado en 
todas las zonas agrícolas de nuestro país. En esta opor-
tunidad abarcó los departamentos de Itapúa, Caaguazú, 
Canindeyú, San Pedro y Amambay.
Con ese Programa la compañía reafirma su apuesta por 

BOX EMPRESARIAL

PROGRAMA BELIEVE TOGETHER 3.0

DVA Agro Paraguay 
dio la bienvenida a 
los seleccionados
LA EDICIÓN 2024 DEL PROGRAMA BELIEVE TOGETHER 3.0 PROMOVIDO POR DVA 
AGRO PARAGUAY INCORPORÓ A 12 JÓVENES INGENIEROS AGRÓNOMOS EN EL 
STAFF. La compañía viene impulsando esta iniciativa desde el 2022 en Paraguay con 
el objetivo de promover la inserción laboral de profesionales agrónomos recién egre-
sados. Los mismos cumplirán la función de Asistentes Técnicos de Ventas.

la mano de obra nacional y brinda oportunidad a los jó-
venes recién egresados de las universidades.
Ferreira expresó a los nuevos funcionarios éxitos y el an-
helo de que asuman el compromiso de dedicación para 
aprender juntos y generar demandas. La compañía DVA 
reafirma su compromiso y apuesta por el fortalecimien-
to socioeconómico de este país brindando oportunida-
des a la nueva generación de profesionales.
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FARMER SHOW
La vitrina del Agro 
en Nueva Toledo

EVENTOS

Con éxito se realizó la sexta edición de Farmer 
Show en Nueva Toledo, Caaguazú. La exposi-
ción se desarrolló del 27 al 29 de junio y reunió 
a unas 36 empresas de genética, insumos, ser-
vicios y maquinarias con gran cantidad de pú-
blico ampliamente diversificado. La muestra 
destacó las tendencias en tecnologías agríco-
las y capacitó para una agricultura sustentable.

D urante tres días se desa-
rrolló con éxito Farmer 
Show, la vitrina de innova-

ciones y tecnologías promovida por 
Farmer Green con el objetivo de 
presentar las últimas tecnologías 
disponibles en el mercado. La feria 
cumplió su objetivo, ya que además 
de exponer las innovadoras tecno-
logías del mercado agrícola, reunió 
a un público muy diversificado con 
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informaciones de valor para desa-
rrollar la agricultura sustentable.
Gilmar Lorenzi, director Comercial 
de Farmer Green, comentó a Campo 
Agropecuario, que esta feria nació 
ante la necesidad de traer tecno-
logías. “La idea era traer todas las 
tecnologías relacionadas al agro en 
casa”, resaltó.
En la edición 2024 participaron 36 
empresas entre genética, servicios, 
insumos, maquinarias e implementos 
que expusieron sus últimas noveda-
des del mercado a un público diverso. 
“La feria está direccionada no solo al 
productor, sino a toda la familia. La 
idea es que todas las familias lleguen 
a compartir con nosotros”, dijo al ce-
lebrar este objetivo cumplido.

INNOVACIÓN. Entre las innova-
ciones resaltadas por el organizador 
estuvo el dron agrícola la DJI AGRAS 
T 50 una máquina con gran capaci-
dad y autonomía que se presentó en 
estática y dinámica convirtiéndose 
en una gran atracción para el público.

CAPACITACIÓN. La organización también presentó 
una calicata con la explicación de un experto sobre los 
beneficios de la materia orgánica para hacer una agri-
cultura sustentable, que despertó mucho interés de los 
visitantes.
Lorenzi resaltó que Farmer Show busca fortalecerse en 
el futuro como la exposición que ofrece lo mejor para el 
sector agrícola, para que el productor tenga acceso a las 
tecnologías que realmente le permita desarrollar una 
agricultura eficiente y sustentable
En cuanto a Farmer Green comentó que se inició con 
un grupo de productores, quienes se organizaron para 
cubrir sus propias necesidades. Desde hace tres años se 
expandió y es una firma consolidada que provee insu-
mos a los productores y acopia granos.

Gilmar 
Lorenzi, 
director 
comercial de 
Farmer Green.



17

DVA
El aliado presente en la inauguración fue la firma DVA. 
En la oportunidad, el Ing. Agr. Hugo Armando Báez, re-
presentante técnico de la región Este de DVA, mencio-
nó que las líneas que darán soporte a Produceres, son:  
herbicidas, fungicidas y otros. Agradeció el espacio y fe-
licitó a los propietarios por su presencia en el mercado 
de los agronegocios.

ADAMA PRESENTE
ADAMA acompañó a su distribuidor 
en tan importante evento. El Ing. Agr. 
Marcos López, Representante Técni-
co de Ventas, expresó satisfacción y 
orgullo por la inauguración de esta 
nueva apuesta para la agricultura.
Anheló el éxito de Produceres y men-
cionó que ADAMA comercializará 
junto a esta empresa el fungicida 
ACROSS (Azoxistrobina + Clorotalo-
nil+Difeconazol) indicado para el con-
trol de enfermedades de final de ciclo, 
además de otros productos. 

Ing. Agr. 
Marcos López, 
Representante 
Técnico de 
Ventas de 
ADAMA.

Ing. Agr. Hugo 
Armando Báez, 

representante 
técnico de la 

región Este de 
DVA.
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EVENTOS

A grisa formó parte de Farmer Show 2024. Duran-
te esta exposición presentó como lanzamiento el 

dron agrícola DJI AGRAS T50 y la nueva línea de planta-
doras de la marca Tatu Marchesan.
Osvaldo Cano, coordinador comercial de Agrisa, resaltó 
el amplio portafolio de la compañía al tiempo de valorar 
la muestra por realizarse en una región muy importante 
para la empresa por el vínculo que mantiene con los pro-
ductores de la zona.
El entrevistado explicó que Agrisa incorporó los dro-
nes agrícolas en el mercado paraguayo en el 2019 y 
esta innovada versión, la DJI AGRAS T 50, cuenta con 
mejor radar, ofrece mejor lectura del terreno, dispone 
de mayor caudal de aspersión y se le puede agregar 
caudales adicionales. “El T50 ofrece un caudal de 16 
litros por minuto y con los dos aspersores adicionales 
proporciona un caudal de 24 litros por minuto, viene 

C otripar dijo sí a la sexta edición de Farmer Show 
donde destacó el tractor Valtra de 380 Hp con la 

nueva plantadora Momentum de Valtra. Lucas Alves, 
coordinador Comercial de la línea Valtra para Cotripar, 
explicó durante el evento que la plantadora está dispo-
nible de 18 y 24 líneas. “Se trata de la nueva Momentum 
que ofrece la tecnología para que el productor produzca 
más en la misma superficie”, indicó.
Asimismo, dijo que el tractor Valtra de 380 Hp es el de 
mejor transmisión del mercado, la transmisión variable 

con tres baterías, ofrece una autonomía de vuelo de 
10 minutos por batería, que da una cobertura de 3,5 a 
4 hectáreas por vuelo. Aproximadamente puede rea-
lizar la pulverización de 150 y 160 hectáreas por día”, 
dijo.
En cuanto a la nueva incorporación, las plantadoras Tatu 
Marchesan, expresó satisfacción por el renombre y la 
calidad de esta marca que llega con Agrisa en nuestro 
mercado para sumar soluciones para los productores.
La máquina presentada en la ocasión fue la plantadora 
Duo Flex de 13 líneas, pero estará disponible también de 
9, 11 y 17 líneas.
Cano resaltó en la oportunidad los precios promociona-
les e invitó a los clientes contactar con Agrisa para dar-
les detalles de las ventajas que ofrece para renovar las 
maquinarias con miras a la próxima campaña de siembra.

continua. Cuenta además con el motor AGCO POWER 
con la mejor optimización de uso de combustible, que 
puede permitir un ahorro hasta el 30% de combustible. 
Comentó que para la región posicionan tractores des-
de 75 Hp hasta 380 Hp. También plantadoras de dife-
rentes portes.
El Grupo Cotripar aprovechó la exposición para poner a 
disposición de los visitantes importantes promociones 
para facilitar la adquisición de las máquinas.
La compañía garantiza el servicio posventa con in-
fraestructuras, repuestos y equipo humano capaci-
tado. Cuenta con una sucursal en Campo 9 que es la 
central de Valtra en Paraguay de Cotripar. “Nues-
tros servicios están en constante evolución, que 
garantiza en optimización de costos para el cliente”, 
destacó Alves.

Agrisa presentó el dron 
agrícola DJI AGRAS T50

Grupo Cotripar 
con destacadas 
propuestas de Valtra





43



44 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2024 www.campoagropecuario.com.py

EVENTOS

T racto formó parte de la sexta edición de Farmer 
Show y expuso como novedad el pulverizador Avola 

2.500 de Baldan, la sembradora Agiflex también de Bal-
dan, tractor Lovol y otros productos. Richard Silva, asesor 
comercial de Tracto para la sucursal Campo 9, enumeró 
las innovaciones que destacaron en esta feria desarrolla-
da 27 al 29 de junio en Nueva Toledo, Caaguazú.
Explicó que el pulverizador Avola de la marca Baldan 
presentado en la ocasión en su versión de 2.500 litros 
también está disponible en 2.000 litros con barra de 27 
y 30 metros. El innovador pulverizador autopropulsa-
do cuenta además con corte de sección y motor MWM 
ELECTRÓNICO X12 de 4 cilindros de 190 CV que le 
otorga gran potencia de rampa y bajo consumo de com-
bustible. El Avola también tiene tracción 4X4 con siste-
ma hidrostático y suspensión neumática siempre activa, 
ofreciendo mayor comodidad al operador de la máquina 
durante las oscilaciones del terreno.
En su gama de ofertas de la ocasión estuvo además la 
plantadora Baldan modelo Agiflex, que viene en varias 

R ainbow formó parte de Farmer Show donde desta-
có soluciones innovadoras para control de malezas, 

enfermedades e insectos en los diferentes cultivos.
El Ing. Agr. Diego Ozuna, responsable de investigación 
y desarrollo de Rainbow Paraguay, comentó a Campo 
Agropecuario sobre el portafolio de soluciones que di-
fundieron durante el evento.
Comentó que Rainbow tiene un portafolio muy amplio 
de herbicidas, una gran oferta de fungicidas para el ma-
nejo de las principales enfermedades en soja y otros cul-
tivos, además de insecticidas.
En la línea de herbicidas comentó que Rainbow enfatiza 
sobre el manejo de las malezas en preemergencia, don-
de resalto uno de los últimos lanzamientos el Sunzone 
Plus, una mezcla de sulfentrazone + Metribuzin. “Es la 
herbicida mezcla del mercado con mayor espectro de 
control, ya que controla la mayoría de las especies más 
difíciles que existen hoy en Paraguay, como ser: Ama-
ranthus, Bidens, Euphorbia, Conyza, Richardia, entre 

versiones. La expuesta en la oportunidad fue de 19 líneas, 
una máquina full equipo, de corte de línea en línea, con 
monitor incluido. Tracto también destacó el tractor Lovol 
y otras máquinas e implementos de su representación, 
además de ofrecer promociones, planes de financiación y 
financiamiento de acuerdo a la disponibilidad financiera 
del productor, ofreciendo así plantes especiales. 
 La firma ofrece además posventa garantizada desde la 
entrega del equipo, con personal calificado y una gama 
completa de repuesto. En esta región cuenta con una su-
cursal en Campo 9 y el aval de una trayectoria de más de 
tres décadas en el mercado ofreciendo una amplia línea 
de maquinarias y repuestos.

otras. Es un producto para aplicación preemergencia, 
antes de la siembra de la soja o en la modalidad siembra 
y aplique”, enfatizó. En la línea de fungicida destacó el 
Silvzole Mixx, una triple mezcla de Clorotalonil + Te-
buconazole + Difenconazole. Es un fungicida comple-
to para el manejo de las principales enfermedades que 
viene con un multisitio incorporado, con una formula-
ción liquida con la mas innovadora tecnología que le 
permite menos lavado con la lluvia.
Ozuna aprovechó la oportunidad para agradecer a los 
productores quienes durante las tres jornadas se acer-
caron para conocer más sobre el portafolio de Rainbow.

Tracto resaltó el 
pulverizador Avola de 
Baldan como novedad

Rainbow posicionó 
sus productos más 
innovadores
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G PSA dijo sí una vez más a Farmer Show. La oportu-
nidad fue ideal para presentar una nueva propues-

ta de híbrido de maíz NK que destaca cualidades muy 
deseadas por los productores de la región. 
También presentó los diversos componentes de su amplio 
portafolio entre ellos el fertilizante Brasfertil, productos 
de protección de cultivos de los aliados Sygenta, BASF, 
Surcos, de marca propia y la línea de foliares de GAMA.
El Ing. Agr. Rodrigo Vázquez, profesional de GPSA, ex-
plicó que el maíz experimental presentado en la ocasión 
exige alta fertilidad para que exprese su performance. 
También se destacó en la parcela demostrativa al NK 
503 VIP 3 de alta tolerancia al estrés hídrico, de buenas 
raíces y supresor de nemátodos. “Son los dos híbridos 
que apuntamos en esta región y en todo el Paraguay”, 

S omax acompañó la feria Farmer Show con su am-
plio portafolio de genética e insumos. Durante 

esta muestra realizada del 27 al 29 de junio en Nueva 
Toledo, Caaguazú destacó como novedad el fungicida 
Kejano. No pudieron estar ausentes los híbridos de 
maíz Nord y los productos químicos y biológicos para 
protección de los cultivos.
El Ing. Agr. Eduardo Luiz Zanatta, gestor de ventas de 
Somax, resaltó el fungicida Kejano, triple mezcla que 
combina carboxamida, triazol y multisitio y logra un 

expresó el profesional. Durante la feria GPSA reforzó 
el posicionamiento del fertilizante organomineral Bra-
fertil. Este producto tiene muy buena aceptación y en la 
región muchos productores lo están utilizando el 100% 
de su área de cultivo.
Vázquez comentó que este fertilizante ofrece la ventaja que 
permite la incorporación de materia orgánica al suelo que le 
permite mayor retención de agua y plantas más sanas.
En la línea de productos para protección de cultivos re-
saltó las cualidades del insecticida Fensorax de Syngen-
ta con tecnología Plinazolin, que tiene buena respuesta 
para el control de la cigarrita en el cultivo del maíz.
El profesional agradeció a los productores que visitaron 
la parcela durante la muestra organizada por Farmer 
Green, un aliado muy importante para GPSA.

amplio espectro de control sobre las principales enfer-
medades fúngicas del cultivo de la soja: Roya, Septoria, 
Mancha Anillada, Cercospora, Oidio y Antracnosis.
No pudieron faltar los híbridos de maíces Nord, entre 
los que se destacó el B2702VYHR, por ser de mejor 
respuesta en la región, una propuesta para producción 
de granos. Es superprecoz, tiene buena calidad de gra-
nos, tolera a la cigarrita.
Otro híbrido destacado en la oportunidad fue 
B2741PWU, una propuesta para ensilaje grano hú-
medo y planta entera. Ambos híbridos vienen con la 
biotecnología que les permite la tolerancia hacia las 
principales orugas que ataca el cultivo de maíz. Tam-
bién cuentan con el tratamiento de semilla industrial 
de Corteva, que protege a la planta de hongos, insectos 
y nematodos.
En la línea de insecticidas se destacó Interceptor, un 
producto biológico con muy buena respuesta contra la 
cigarrita del maíz, principal plaga del cultivo. 
Somax tiene un portafolio completo para todo el ciclo de 
los cultivos desde fertilizantes, tratamiento de semillas 
fungicidas, insecticidas, y semillas de maíz y soja.
Acompaña su robusto portafolio con asistencia técnica 
calificada en todas las regiones productivas de Para-
guay. También cuenta con 10 silos de acopio de granos 
en distintas regiones del Paraguay y en breve sumará 
otro en la región de Caaguazú.
Zanatta agradeció a los organizadores de Farmer Show 
y a todos los productores de la zona de influencia por la 
preferencia por Somax. 

GPSA estuvo en 
Farmer Show con el 
portafolio completo 
para el agro

Somax difundió 
innovada y amplia 
gama de productos
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U na gran concurrencia de diversificado pú-
blico tuvo la séptima edición de Feria Coo-
prolanda. Organizada por la Cooperativa La 

Holanda Ltda. año tras año va ganando adeptos fo-
mentando el crecimiento.
Dennis Klippestein, coordinador del evento, calificó el 
evento como la fiesta del sector lechero nacional refi-

COOPROLANDA 2024

Cooprolanda 2024 
se consolidó como la 
gran muestra lechera
CONSOLIDADA COMO LA PRINCIPAL FERIA LECHERA NACIONAL, COO-
PROLANDA 2024 CONVOCÓ A MÁS DE 150 EXPOSITORES. La séptima edi-
ción que se desarrolló del 27 al 29 de junio en el local del Servicio y Asistencia 
a Productores de Leche (Saple), en J. E. Estigarribia reunió a 5.000 visitas regis-
tradas. La muestra puso en vitrina lo mejor de la genética de la cuenca Campo 
9 e innovadoras tecnologías para acompañar el auge lechero en la zona.

riendo que Cooprolanda es una feria diferente porque 
está destinada especialmente a fortalecer al sector 
productivo de la cadena de producción de leche, tan im-
portante en los últimos tiempos. “Nuestra visión como 
organización es promover un espacio de capacitación y 
camaradería, pero tenemos un lema base que nos carac-
teriza: “Lo hacemos bien o no lo hacemos’ y, en tal sen-
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tido, en cada nueva edición estamos haciendo las cosas 
cada vez mejor para brindarles a ustedes excelencia en 
todo sentido”, indicó en la apertura.
Comentó que la feria se dividió en dos partes principa-
les, el sector destinado para los expositores y la partici-
pación de los productores de leche con animales como 
una forma de promover una sana competencia para bus-
car la excelencia en el rodeo. 
Destacó la presencia del jurado internacional, el mexi-
cano Eduardo García Frias, quien se desempeña como 
referente oficial en competencias de Holstein del país 
norteamericano, con presencia en pistas de otras lati-
tudes como Estados Unidos, Canadá, Australia o Espa-
ña. “Un jurado de lujo, una persona altamente experi-
mentada”, comentó Klippenstein.
Mencionó que la organización incorporó mejoras y ser-
vicios para los expositores y público en general y resaltó 
la evolución que tuvo la feria desde su inicio hasta la úl-
tima edición. “En la primera edición arrancamos con 50 

expositores y ahora sumaron más 
de 150, de los cuales, unos 30 son 
los participantes para la competen-
cia en pista y los 120 de diferentes 
empresas”, comentó.
Cooprolanda superó la barrera de 
los 5.000 visitantes. La calificación 
ganadera permitió mostrar la alta 
genética disponible en la región, 
que fue ponderado por el jurado 
internacional. También fue un es-
cenario ideal para la venta de los 
ejemplares subastados.
La muestra cumplió sobradamente 
su objetivo de exponer el potencial 
lechero de la región de Campo 9 
que se consolida como la principal 
del país con alta genética, tecnolo-
gía y capacitación. 
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COOPROLANDA 2024

A grofértil sumó una nueva participación en la Expo 
Cooprolanda, considerada la mayor feria de produc-

ción lechera del país. Esta ocasión fue propicia para dar vi-
sibilidad al amplio portafolio de híbridos de maíz Agroeste, 
resaltando sus atributos y valores agregados. Además, la 
empresa ofreció un espacio de interacción entre los técni-
cos especialistas y los clientes que visitaron el stand.
La empresa Agrofértil, perteneciente al Grupo Sara-
bia, ha tenido una destacada participación en la sép-
tima edición de la Expo Cooprolanda, organizada por 
la Cooperativa de Productores de Leche “La Holanda” 
en el distrito de Dr. Juan Eulogio Estigarribia (ex Cam-
po 9), departamento de Caaguazú. Este evento, el más 
importante para los productores de leche de la región, 
reunió a los principales actores del sector agrícola y 
pecuario, brindando un espacio para la exposición de 
innovaciones y tecnologías de vanguardia. 
Agrofértil se enfocó en la presentación del robusto 
portafolio de híbridos de maíz Agroeste, con énfasis 
en el híbrido AS 1850 PRO4. El mencionado material, 
conocido por su doble propósito (producción de granos 
y ensilaje), cuenta con gran aceptación de los agriculto-
res gracias a sus características superiores en términos 
de rendimiento y calidad.

HÍBRIDOS AGROESTE COMBINAN EXPERIEN-
CIA Y CONFIABILIDAD. Entre las ventajas del 
AS1850 PRO4 se encuentran su alta calidad de ensi-
laje, excelente sanidad foliar y la incorporación de la 
tecnología VTPRO4, que ofrece mejor protección de 
hojas, tallo y raíces. Además, su alto contenido de almi-
dón garantiza un mayor aprovechamiento del ensilaje, 
resultando en una elevada productividad.

Agrofértil destaca el portafolio de 
híbridos Agroeste en Cooprolanda

A lo largo de tres dinámicas jornadas, 
Agrofértil también presentó otros hí-
bridos incluyendo el AS 1800 PRO3, 
AS 1844 PRO4 y el nuevo AS 1991 
PRO4. Este último lanzamiento pro-
mete actualizar el concepto de alta 
productividad en el campo, consoli-
dando la posición de Agrofértil como 
líder en innovación y tecnología.
Cooprolanda 2024 fue un evento 
clave para Agrofértil, permitiéndole 
exponer los valores añadidos de sus 
diversas soluciones y líneas de produc-
tos al tiempo de facilitar la interacción 
cercana con los clientes de la zona, 
entendiendo sus necesidades y desa-
fíos para entregar una recomendación 
segura que marque la diferencia en to-
das las etapas de la producción, desde 
la siembra hasta la cosecha.
El Grupo Sarabia es líder del agro-
negocio en Paraguay, actuando en 
otros países de América del Sur como 
Brasil y Bolivia, en los segmentos de 
producción y comercialización de 
defensivos agrícolas, fertilizantes 
y acopio de granos. A través de sus 
empresas Tecnomyl, Agrofértil, H2O 
Innovation, YVY, GS3, Agropecuaria 
Campos Nuevos y Agropecuaria Ca-
taratas impulsa una agricultura inno-
vadora y sostenible. Sus directivos, 
José Marcos Sarabia, Paulo Sergio 
Sarabia y Antonio Ivar Sarabia par-
ticipan activamente en acciones de 
Responsabilidad Social Empresarial, 
promoviendo actividades en benefi-
cio de los sectores más vulnerables y 
del cuidado del medio ambiente.
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P osicionada como una de las empresas líderes en el 
segmento de mercados de almacenamiento y otras 

soluciones, CMP Agro, incorporó novedades para el 
campo. En ese sentido, participó de la feria mayor de la 
lechería nacional con sugerencias pensadas para el tam-
bo. Heriberto Lugo, gerente de la sucursal Minga Guazu 
de la compañía, resaltó la fuerte presencia de la firma 
con silobolsas de la marca Agrinplex, con más de 10 años 
en plaza local, y más recientemente con Silox, de Brasil, 
para garantizar la calidad de granos y forrajes.
También resaltó la línea Exporplas, redes e hilos para enfar-
dado de procedencia portuguesa, así como otras solucio-
nes en precintos de seguridad para proteger el producto, 
y las bolsas de papel y de rafia, por citar algunas. No obs-
tante, la novedad para el sector tambero se centró princi-
palmente en el componente nutricional de los animales. 
Se destacaron dos propuestas. Por un lado, las biosales de 
la marca Genofeed, de procedencia argentina, para elevar 
rendimientos en el rodeo, tanto cárnico como lechero.

CMP amplió soluciones para el productor
Por otra parte, el inoculante para ensilajes y granos de la 
marca SupraSil, de origen paraguayo, fabricado por Bio-
Tech PAR, en Itapúa, cuya alianza definió a CMP como la 
distribuidora exclusiva del producto en el país. Esta solu-
ción representa un aditivo para reservas forrajeras hú-
medas (tanto fibrosas como para granos), además resalta 
por su formulación y diseño biotecnológico, con el aval de 
resultados favorables tras realizar pruebas en diferentes 
zonas de producción, todo esto está dirigido para com-
plementar la nutrición animal. “No nos podemos quejar 
de la región, pues tanto los productores de Sommerfeld 
y de Bergthal usan bastante nuestras soluciones. Hemos 
recorrido tambos y vimos que estamos cumpliendo las 
demandas locales. Solo resta agradecer por el perma-
nente acompañamiento e invitamos a los clientes y ami-
gos a seguir de cerca nuestras novedades en productos 
y soluciones”. También se pudo apreciar la participación 
de referentes de las empresas aliadas a CMP apoyando al 
equipo con orientaciones a los visitantes en el stand.

D ekalpar acompañó la séptima edición de Feria 
Cooprolanda. En esta ocasión, la compañía ofreció 

dos híbridos Dekalb adecuados para el sector lechero, 
atendiendo que la muestra apunta exclusivamente a la 
actividad tambera.
El equipo de profesionales asistió en todo momento a los 
visitantes en el stand, deseosos de conocer más detalles 
de las novedades. En ese sentido, por un lado, se desta-
có el DKB 360 PRO3, híbrido precoz de óptimo perfor-
mance en todos los ambientes, sanidad foliar y de tallo y 
excelente calidad de granos. Por otra parte, el DKB 255 
PRO4, que incorpora tecnología VTPRO4.
Ambos presentan excelente calidad bromatológica para 
ensilaje, constituyéndose así en referentes para la acti-
vidad tambera, de alto techo productivo, estables y con 
buen desempeño, incluso en un año difícil para la zafriña. 

Dekalpar ofreció los híbridos más 
adecuados para el sector lechero

Los profesionales invitaron a los pro-
ductores a acercarse y conocer más 
detalles de estos híbridos y luego ani-
marse a probar en sus campos para 
obtener los mayores beneficios. 
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T racto una vez más formó parte de Cooprolanda. En 
la edición 2024 desde su concurrido stand presentó 

soluciones para agricultura y ganadería de la mano de 
las reconocidas marcas de su representación.
Leandro Langer, gerente de la sucursal Tracto de Campo 
9, destacó la sembradora Baldan con miras a la próxima 
campaña de siembra, el mixer JF y otros productos posi-
cionados en la región.
Explicó que el mixer JF es de procedencia brasileña, au-
tocargable, con mucha autonomía, ya que con un solo 
operador permite alimentar a un hato de ganado muy 
importante, por lo que brinda mucha facilidad al produc-
tor de leche y de carne.
La máquina cuenta con balanza que le permite una dis-
tribución exacta y proporciona una nutrición bien ba-
lanceada al ganado. Además, optimiza los costos para 
el productor, porque evita pérdidas indeseables y per-
mite aprovechar mejor las raciones por realizar mezclas 
homogéneas. Comentó que esta máquina ya tiene una 
trayectoria reconocida en la región y durante la muestra 

Tracto llevó soluciones para 
agricultura y ganadería en 
Cooprolanda 2024

de Cooprolanda y que estuvo presente el representante 
para Latinoamérica de la fábrica JF, como muestra de la 
apuesta de la industria fabricante por este mercado.
“Este mixer es muy bien aceptado por los productores 
de la región y la fábrica constantemente incorpora inno-
vaciones en ella para ofrecer mayor eficiencia a los pro-
ductores”, expresó.
Otras máquinas expuestas por Tracto en esta feria de 
Campo 9 fueron las embolsadoras de granos Richiger, 
enfardadoras Mascar y varios otros equipos.
Tracto una vez más destacó su apuesta por la región 
conocida como Campo 9 y su área de influencia, ofrece 
asistencia desde su sucursal instalada en la localidad con 
el propósito de brindar servicio rápido y optimo.
El entrevistado aprovechó la oportunidad para agrade-
cer a todos los visitantes que pasaron por el stand para 
conocer más sobre las propuestas de Tracto para el sec-
tor agropecuario.

E l grupo Cotripar acompañó otro año más la Feria 
Cooprolanda, que completó siete ediciones, Desde 

su stand instalado en una zona privilegiada en el sector de 
expositores a cielo abierto exhibió todo tipo de maquina-
rias y equipos, desde los más pequeños hasta los de ma-
yor potencia. En ese sentido, Mario Bower, vendedor de la 
compañía para la región de Sommerfeld y Bergthal, colo-
nias vinculadas a la cooperativa, compartió algunas nove-
dades. “Estuvimos con la mejor propuesta para el circuito 

Grupo Cotripar ofreció 
lo mejor para el circuito 
ganadero de Campo 9

ganadero. Todo lo que sea en producción animal de bovi-
nos de corte y leche. Ofrecimos las soluciones para que 
el productor logre un alimento de la mejor manera para 
sus rebaños, con equipos y unidades de marcas de alto re-
nombre a nivel mundial”. Cabe recordar que hace un par 
de años, la compañía cuenta con una sucursal en la zona.
Entre las opciones expuestas en la Cooprolanda 2024, 
el entrevistado destacó la enfardadora modelo Vari-
pack, de la marca Krone, así como otros implementos y 
equipos de corte, para hilerado o henificado de la misma 
línea de origen alemán, con resultados probados y com-
probados en todas las zonas productoras de Paraguay, 
según se destacó.
De igual forma, en distribución de alimentos para el gana-
do, se mencionaron las líneas Trioliet e Ipacol. En cuanto 
a la agricultura, Bower citó la marca Colombo, con máqui-
nas para la producción de maní. “En la región se está enca-
rando mucho este cultivo. Caaguazú es el departamento 
en donde más se trabaja con maní en Paraguay, por lo que 
también estamos para atender esa demanda”.
La marca Valtra no pasó desapercibida, pues estuvo 
presente con tractores, sobre todo los destinados a las 
actividades del tambo. En destaque igualmente estuvo 
la plataforma GTS, como una opción para la cosecha de 
maíz, y una de las unidades que generó mucha atracción 
fue cortador de césped eléctrico de la marca Yto, con 
gran suceso por parte de los visitantes. 
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T ape Ruvicha una vez más acompañó la feria lechera 
Cooprolanda. En esta oportunidad destacó como 

novedad la inteligencia artificial embarcada en los trac-
tores New Holland, que se adapta muy bien a los imple-
mentos para la henificación de la marca New Holland 
que la representante está incorporando al mercado pa-
raguayo desde Europa.
El Ing. Agr. Santiago Chávez, especialista de productos 
de Tape Ruvicha, comentó que con esta tecnología se 
garantiza la optimización del producto y la economía re-
duciendo los costos de operación de 15 a 20% por cada 
rollo hecho o por cada hora de trabajo. 
Explicó que La tecnología ya viene incluida en cada uni-
dad de tractor New Holland de la línea T7. “Desde 150 
Hp ya cuentan con la tecnología de optimización de po-
tencia. Esto posibilita dejar con las manos más libres al 
operador. El tractor puede girar solo, levantar el imple-
mento y luego cuando está trabajando solo utiliza la po-
tencia requerida”, dijo. 

COOPROLANDA 2024

Tape Ruvicha destacó la 
tecnología artificial de los 
tractores New Holland y los 
equipos de henificación

Los tractores New Holland T7 con inteligencia artifi-
cial están diseñados para ofrecer una combinación de 
potencia, eficiencia y tecnología avanzada. Estas carac-
terísticas hacen que estos tractores New Holland sean 
una opción atractiva para los productores que buscan 
combinar la potencia y la eficiencia tradicional de los 
tractores con las ventajas de la tecnología avanzada y la 
inteligencia artificial.

ENFARDADORAS. En la oportunidad también se 
destacó la línea de enfardadoras New Holland de proce-
dencia europea y tecnología innovadora, entre los que 
resaltó el humedimetro que orienta al operador si está 
haciendo de forma correcta o incorrecta el heno.
Además, es una máquina que cuenta con la tecnología 
ISOBUS que permite una mayor integración, eficiencia 
y simplicidad en el manejo. Chávez recordó que Tape 
Ruvicha garantiza la asistencia posventa con personal 
capacitado, logística y piezas de reposición.

M arangatu Insumos Agrícolas difundió su amplio 
portafolio durante Cooprolanda 2024. A tono con 

el escenario posicionó sus híbridos de maíz Ceres, idea-
les para la producción lechera.
Ricardo Gratieri, director de la firma, manifestó que Ma-
rangatu es un aliado de los productores y ofrece solucio-
nes en sintonía con su slogan; “Porque el campo puede 
más”. En ese propósito, para la región lechera, Campo 9, 
llevó su propuesta para el alimento de los ganados con 
híbridos de alta bromatología para ensilado de calidad.
Se trata de Ceres 310 VIP3, un material con récord en ren-
dimientos que ya alcanzó una producción de 53 toneladas 
por hectárea de planta entera en Paraguay. La otra pro-
puesta fue Ceres 410 VIP3, otro material también con muy 
buena calidad bromatológica y calidad de grano, indicado 
para doble propósito. “Nosotros somos reconocidos en la 
región Oriental y Occidental por ofrecer maíces con alta 
bromatología y alta calidad de rendimiento en ensilados 
para que transformemos ese alimento en leche”, destacó.
Reiteró que Marangatu Insumos Agrícola es una empre-
sa con trayectoria reconocida en provisión de insumos 
y asesoramiento técnico de calidad. Cuenta con su sede 
central en Ciudad del Este y sucursales en Katueté (Ca-

Marangatu Insumos Agrícolas destacó los maíces 
Ceres para la lechería y su amplio portafolio

nindeyú), San Alberto (Alto Paraná) y Bella Vista (Ita-
púa). “Ofrecemos la solución completa al productor para 
todo el ciclo del cultivo, desde semillas, productos para 
tratamiento de semillas, manejo de malezas, bioestimu-
lantes, protección de cultivo y por sobre todo un apoyo 
técnico bien capacitado”, dijo.
El entrevistado aprovechó la oportunidad para agrade-
cer a los visitantes de su stand, espacio que para muchos 
fue una cita obligada por su entretenida presentación.
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L a firma Tecnomyl acompañó otra edición de la mayor 
feria del sector lechero nacional en J. E. Estigarribia 

(Caaguazú) con varias propuestas de la línea Agroceres, 
destacándose dos híbridos y uno de ellos, lanzamiento 
para la zona. Se trata de AG 8701 PRO4, un maíz de do-
ble propósito, calificado como un “todoterreno” para dar 
soluciones al productor.
Dentro de la innovadora línea Agroceres, en la feria 
Cooprolanda 2024 estuvieron dos propuestas en des-
taque, el híbrido AG 9035 PRO3 y el “todoterreno” AG 
8701 PRO4, en palabras de Osmar Zarza, asesor técnico 
de Tecnomyl para la cuenca de Campo 9. El evento se de-
sarrolló del 27 al 29 de junio en el predio del Servicio y 
Asistencia a Productores de Leche (Saple), de la Coope-
rativa La Holanda Ltda., organizadora del certamen que 
completó 7 ediciones.
Zarza indicó que estos híbridos se suman en la paleta 
de soluciones que propone Tecnomyl, que representa 
Agroceres en Paraguay. Indicó que el “todoterreno” AG 
8701 PRO4 es el lanzamiento para la zona y que ya arro-
jó excelentes resultados en otros puntos del país. “Es-
tamos posicionándolo en la zona porque va a tener alta 
demanda por el mercado de granos y ensilaje”, sostuvo, 
resaltando así el doble propósito del maíz.

Tecnomyl llevó un “todoterreno” a Cooprolanda 2024

Adicionó que presenta alto techo productivo, tole-
rancia al complejo de achaparramiento y excelente 
calidad de granos. La otra propuesta destacada fue 
AG 9035 PRO3, alta caja productiva, super precoz, 
con excelentes resultados a campo y la tecnología VT 
PRO3 que contribuye a dar mayor productividad para 
una zafra diferenciada. Finalmente, invitó a los pro-
ductores a probar y comprobar la eficiencia de estos 
híbridos en sus campos.
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DÍA DE CAMPO DE COOPERATIVA BERGTHAL LTDA.

Trece empresas 
acompañaron jornada 
técnica con treinta híbridos
EL EVENTO AGROTECNOLÓGICO SE DESARRO-
LLÓ EL JUEVES 4 DE JULIO, EN EL CAMPO EX-
PERIMENTAL DE LA COOPERATIVA, EN LA LO-
CALIDAD DE BUENA VISTA, DISTRITO DE RAÚL 
A. OVIEDO (CAAGUAZÚ). La organización agra-
deció el apoyo de empresas y del público asisten-
te, en torno a 280 productores, quienes recibieron 
diferentes orientaciones y acopiaron informacio-
nes de los híbridos expuestos en las parcelas.

P untualmente a las 8 arrancó 
el primer grupo de produc-
tores que inició el recorrido 

por catorce estaciones, de las cuales 
trece ofrecieron los híbridos desta-
cados y algunos lanzamientos para 
la zona. Jonathan Altenhofen, res-
ponsable técnico del Departamento 
Asistencia técnica de la Cooperativa 
Bergthal Ltda., nuevamente fue el 
coordinador del evento y accedió 
gentilmente a una nota con el equi-
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po de Campo Agropecuario Multi-
media presente en la ocasión.
Resaltó que se mantuvo la cantidad 
de 30 híbridos, más que nada por 
una cuestión de organización. Ade-
más, recordó que, para una correcta 
evaluación, todos los maíces recibie-
ron el mismo trato, es decir idéntica 
fecha de siembra, el 1 de marzo, y 
una similar fertilización, en base de 
300 kg/ha, con formulación 12-12-
12, esto a cargo de la firma Ecop. 
Para la parte de cuidados culturales, 
la empresa Somax fue la responsa-
ble, con soluciones para manejo de 
insectos, enfermedades y malezas.
Se realizaron seis tratamientos. El 
primero fue el 2 de marzo, el segun-
do el 12 de marzo, luego el 22 de 
marzo, seguido por el 27 de marzo, 
para luego completar dos más el 5 
y el 19 de abril, respectivamente. 
Altenhofen reconoció que este año 
fue pesado para el cultivo del maíz, 
principalmente por la distribución 
de lluvias, con temperaturas medias 
que, en un momento dado, fueron 
muy altas. “Esta combinación fue 
afectando a los rendimientos de 
maíz”, dijo.
Además, puntualizó que se debió 
enfrentar situaciones tales como 
la siempre presencia preocupante 
de la “cigarrita” y otras adversida-

des. “La ‘cigarrita’ volvió a ser una gran protagonista, 
pero también vimos este año en algunos híbridos pre-
sencia de enfermedades foliares y de tallo que afec-
taron severamente a los cultivos”. En tanto, una nota 
positiva fue la asistencia de la gente. “Estamos muy 
agradecidos a quienes pudieron asistir. En el último 
registro estuvimos con 275 participantes, pero creo 
que se superó”.
Recalcó que, pese a la solicitud de ampliar la cantidad 
de híbridos, por cuestiones de espacio, se mantienen 
30 materiales. Subrayó que, si bien se mantiene el mis-
mo protocolo, con las mismas bases y condiciones, con 
20 hileras de material, con dos repeticiones, igual fecha 
de siembra y otros, se observa un mejor desempeño de 
algunos híbridos. Esto recién se confirmaría con la cose-
cha en los ensayos, cuando se tendrán las evaluaciones e 
informaciones correspondientes.
“La idea es hacer ensayos con una mayor similitud a 
campo, con mismas bases y condiciones. No hay sis-
tema de riego o alguna preferencia en el tratamiento. 
Creo que le gusta a la mayoría de técnicos y agriculto-
res y ahí puede ver y sacar las conclusiones de cuáles 
son los materiales que se destacaron en cada zafra”, 
concluyó. Al finalizar los recorridos, se compartió un 
almuerzo de confraternización, todo dentro de un día 
que acompañó con buen tiempo. 
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L a compañía Dekalpar acompañó otra edición más 
del Día de Campo de la Cooperativa Bergthal. Ade-

más de los materiales expuestos en la jornada, se des-
tacó la preferencia de los híbridos entre los producto-
res de la zona.
Selva Ávalos, coordinadora de desarrollo de la región 
Norte de Dekalpar, accedió a la nota con el equipo de 
Campo Agropecuario Multimedia, durante la jornada 
técnica de la Cooperativa Bergthal Ltda. que tuvo una 
participación de casi 280 personas que accedieron a 
las novedades ofrecidas por la empresa, que para esta 
edición ofreció tres híbridos. Sin embargo, se destacó 
previamente, la preferencia de los productores por los 
buenos resultados alcanzados en las tres últimas tem-
poradas, según las explicaciones.
Según la profesional agrónoma relató, los híbridos De-
kalpar se ubicaron, por tercer año consecutivo, entre 
los mejores, conforme los resultados a campo en la zona 
de influencia de la cooperativa. En efecto, entre 2021 y 
2022, se destacó en los primeros lugares, incluso en el 
2022, los materiales tuvieron el primer y segundo pues-
tos. En tanto, el año pasado, cerró con el primer y tercer 
puesto, con más de 9.000 kg/ha. “Estamos con híbridos 
con un techo productivo muy alto y que ofrecen excelen-
te estabilidad para la región de Bergthal”, dijo.
En tanto, para esta jornada técnica destacó tres híbri-
dos. En primer término, el DKB 360 PRO3, híbrido pre-
coz de óptimo performance en todos los ambientes, sa-
nidad foliar y de tallo y excelente calidad de granos. De 
doble propósito, con 136 días a madurez, tanto para en-
silaje como grano, posicionado para apertura y mitad de 
siembra, de muy alto techo productivo, con estabilidad y 
posicionado para ambientes de media a altas producti-
vidades. Los rindes estuvieron por encima del promedio 
de la región, algunos por arriba de 8.000 kg/ha.
También se puede subrayar su buena tolerancia a “ciga-

Por tercer año consecutivo, híbridos Dekalpar 
están entre los mejores en Bergthal

rrita”. El segundo híbrido mencionado fue el DKB 255 
PRO4, que incorpora tecnología VT PRO4 y resalta por 
el alto potencial de rendimiento. El último citado, tam-
bién con tecnología VT PRO4, fue el DKB 260 PRO 4, de 
alto techo productivo, “stay green” acentuado, presenta 
un padrón de espigas uniforme, una amplia ventana de 
siembra y de granos profundos. Ambos ofrecen igual-
mente estabilidad y con buena adaptación en la región.
Las fechas ideales de siembra son desde la segunda 
quincena de enero, pero para esta jornada todos los 
materiales fueron sembrados el 1 de marzo, con buen 
desarrollo de los híbridos de Delkalpar. “Vimos que 
tuvieron un muy buen desempeño. Los tres materiales 
son de ciclo similares y llegan con una semana de dife-
rencia para madurez”, subrayó y agradeció a la coope-
rativa y a los productores que acompañaron la jornada, 
invitando a los agricultores a seguir usando materiales 
Dekalpar en sus chacras para aumentar la productivi-
dad en el campo. 
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T ecnomyl participó de la edición 2024 del Día de Cam-
po de la Cooperativa Bergthal Limitada. Con su pro-

puesta de híbridos de maíz, se destacaron dos materiales, 
uno con 3 años de buenos resultados y otro como lanza-
miento para la región. Ambos pertenecen a la genética 
Agroceres, la línea que trae Tecnomyl para el segmento de 
maíz, priorizando la alta calidad y seguridad al agricultor. La 
jornada agrotecnológica se desarrolló el jueves 4 de julio, 
en el campo experimental de la cooperativa, sito en la loca-
lidad de Buena Vista, distrito de Raúl A. Oviedo (Caaguazú). 
Carlos Vera, responsable técnico para la región Centro de 
la empresa, dio detalles de los 2 materiales presentados.
El maíz AG 9035 PRO3 es un híbrido superprecoz con 
alta demanda en varias áreas productivas del país. Con 3 
años en el mercado, se posiciona como uno de los prefe-
ridos, por sus respuestas para enfrentar las enfermeda-
des transmitidas por la cigarrita. De alto techo produc-

Agroceres, una 
genética diferenciada

Somax llevó lanzamiento Nord a Bergthal

tivo, muestra buena sanidad en tallo y raíz, lo que hace 
que siga aumentando su siembra en cada temporada. 
También se presentó en calidad de lanzamiento para la 
región de Campo 9, el AG 8701 PRO4.
Se trata de lo último en biotecnología de híbridos del 
mercado, al contar con la tecnología VTPRO4, que le 
asigna cualidades de un material “todoterreno”. De ciclo 
precoz, se adapta bien a diferentes condiciones de sue-
lo y responde ante situaciones extremas como falta de 
lluvia. “Por eso es un ‘todoterreno’ porque cumple con 
esas características que el productor busca”, dijo Vera. 
Y agregó que ambos híbridos fueron sembrados en el 
campo experimental el 1 de marzo y que, pese a la falta 
de lluvias, ambos materiales se comportaron muy bien.

L a empresa Somax acompañó la jornada en donde des-
tacaron dos maíces de la marca Nord, uno ya conoci-

do y con buen desempeño en la zona y otro lanzamiento 
con resultados positivos en su primer año en el campo.
El día de campo de la Cooperativa Bergthal Ltda. facili-
tó el posicionamiento de materiales para el productor. 
Por ello, en la localidad de Buena Vista y con una parti-
cipación de casi 280 productores, la firma Somax Agro 
expuso dos híbridos de su aliada Corteva, propietaria de 
genética Nord. El primero, uno ya conocido en la zona, el 
B2702VYHR, con tecnología Leptra®, un superprecoz 
que se viene desempeñando de la mejor manera desde 
hace cuatro años en la región, por su estabilidad y cali-
dad de grano.

Se posiciona por su alta adaptabilidad en cuanto a la ven-
tana de siembra, para apertura normal y cierre y se puede 
trabajar con una población de 60 a 70 mil plantas por ha. 
En el mercado, fue el híbrido más vendido por Somax Agro, 
alcanzando el liderazgo por su demanda ante el potencial 
productivo y la estabilidad que ofrece. También se adapta a 
todas las regiones productivas, del Sur al Chaco, por lo que 
contribuye con la filosofía de la empresa de ofrecer al agri-
cultor buenas herramientas y productos para el campo. El 
lanzamiento en la zona fue el B2741PWU, con tecnología 
PowerCore® Ultra, evento biotecnológico que cuenta con 
acción insecticida y confiere ayuda en la protección contra 
las poblaciones susceptibles de los principales lepidópte-
ros que atacan al cultivo del maíz, además de otorgar al 
maíz la resistencia a la aplicación de los herbicidas glifo-
sato y glufosinato de amonio, por lo que representa una 
opción específica y válida pensada para enfrentar enfer-
medades y plagas, según las indicaciones dadas a conocer.
En su primer año comercial se destacó por su adaptabili-
dad a siembras de enero, con ventanas de siembra ame-
nazadas por altas temperaturas y presentó buen desem-
peño frente a otros materiales, sembrados en idénticas 
condiciones. También se resaltó que Nord ofrece al pro-
ductor híbridos de doble propósito para granos o ensila-
je, con rindes muy buenos en la región, como los compar-
tidos en la ocasión y que, si bien enfrentaron problemas 
de clima, demostraron destacarse frente a la adversidad, 
una vez más este año, se explicó finalmente.
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A grotec acompañó la jornada técnica dentro de su 
filosofía de dar a conocer las nuevas tecnologías en 

maíces aprovechando eventos como los días de campo, 
para mostrar el desarrollo de los cultivos en los “plots” para 
que el agricultor vea directamente cómo es el desempeño 
de los híbridos y ayudarlo a decidir cuando tenga que optar 
por algún material de su preferencia. Vinicios Mattei, ge-
rente para la unidad de Campo 9, en el área de influencia 
de la Cooperativa Bergthal, organizadora del encuentro, 
explicó sobre las novedades y las propuestas de la firma.
El gerente comentó acerca del portafolio presentando 
en el día de campo. “Participamos del evento agrade-
ciendo a la cooperativa por el espacio y a los producto-
res por el interés en nuestros materiales y su preferen-
cia a la hora de optar por alguno. En esta oportunidad 
presentamos dos híbridos. Por un lado, el P3282 VYH 
con tecnología Leptra® y, por otra parte, el P3322 PWU, 
con tecnología PowerCore® Ultra, este último, como 
lanzamiento para la zona. Ambos son de Pionner, que 
lleva con Agrotec más de 20 años de alianza”.

A grofértil ofreció materiales para una ventana que 
va desde apertura hasta cierre de siembra para la 

zafriña de maíz. Roney Cardoso da Silva, desarrollista co-
mercial de Agrofértil para la zona de Campo 9 que abarca 
varias comunidades de Caaguazú, resaltó que para el Día 

Agrofértil posicionó 
cuatro híbridos de 
Agroeste en día de 
campo de Bergthal

Agrotec brindó 
tecnología Pionner

de Campo de la Cooperativa Bergthal, la compañía llevó 
cuatro híbridos de su aliada Agroeste que se destacan y 
posicionan desde apertura hasta cierre de siembra. Tam-
bién indicó que, para esta jornada, todos los materiales 
debían unificar su fecha de siembra al 1 de marzo. Los hí-
bridos demostraron un buen desempeño, incluso a pesar 
de las condiciones climáticas adversas.
“Vimos mucha gente participando y eso nos permitió 
mostrar la realidad del campo. Fue un año difícil, por el 
clima, la falta de lluvias al inicio. El agricultor que vino a 
la jornada pudo ver la realidad de cada material y cómo 
se expresó”. En la ocasión, Agrofértil llevó las propues-
tas AS 1844 PRO4, AS 1850 PRO4, AS 1991 PRO4 y AS 
1800 PRO3, como opciones para el productor, siendo AS 
1991 PRO4 la novedad y lanzamiento para la zona para 
la próxima campaña, anticipó y con expectativas favora-
bles de lo que podría aportar al campo paraguayo.
Del portafolio mencionado, explicó que AS 1850 PRO4 
está posicionado más para apertura por presentar un 
ciclo más largo, es conocido por su doble propósito, 
para ensilaje y producción de granos, y con gran acep-
tación entre los agricultores. Siguen AS 1844 PRO4 y 
AS 1991 PRO4. Para cerrar, usar AS 1800 PRO3, el más 
precoz del mercado, con alto techo productivo y buena 
sanidad. Finalmente agradeció a los clientes y amigos 
que pasaron por el stand, así como a la cooperativa por 
permitir mostrar los materiales, augurando más nove-
dades el año próximo.

El P3322 PWU se apunta a ofrecer más precocidad y 
calidad de granos, además de resaltar su gran adapta-
ción a cualquier zona. La tecnología PowerCore® ade-
más de brindar control de orugas, ofrece resistencia a 
los herbicidas glifosato y glufosinato de amonio. “Es un 
material con alto techo productivo y entrega excelen-
te calidad de granos”, explicó. Igualmente se resalta-
ron resultados logrados con otros híbridos tales como 
P3707 VYH, P4285 VYHR, P3310 VYHR y el ya men-
cionado P3282 VYH. Mattei invitó finalmente a seguir 
de cerca las novedades Agrotec.
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EL SÁBADO 6 DE JULIO SE REALIZÓ EL FESTEJO DEL SECTOR COO-
PERATIVO EN EL SALÓN MULTIUSO DE LA COOPERATIVA NARANJITO 
LTDA., EN EL DISTRITO DE SAN RAFAEL (ITAPÚA). La ocasión fue propi-
cia para reafirmar la contribución del movimiento a todo el país. De igual 
forma, se insistió en defender el modelo frente a ideologías que promue-
ven antivalores y destrucción, así como puntualizar cómo las institucio-
nes solidarias contribuyeron al crecimiento de las comunidades.

DÍA NACIONAL DEL COOPERATIVISMO PARAGUAYO 
E INTERNACIONAL DEL COOPERATIVISMO

Reafirmación de alta 
contribución del movimiento 
para la economía del país

E l acto fue organizado una vez más por la Federa-
ción de Cooperativas de Producción (Fecoprod) 
Ltda., en esta oportunidad, en coordinación con 

su asociada local, la Cooperativa Naranjito Ltda. Del 
encuentro participaron autoridades nacionales y prin-
cipales referentes del movimiento en Paraguay. Cabe 
recordar que esta conmemoración cuenta con el respal-

COOPERATIVAS

do legal, consagrada en la Ley 6124, 
promulgado el 23 de julio del 2018, 
con la idea de difundir y resaltar los 
principios y valores que caracteri-
zan al sector, celebrando así el Día 
Internacional del Cooperativismo 
y Día Nacional del Cooperativismo 
Paraguayo.
Según un informativo de Fecoprod, 
en esta actividad, se resaltó el pa-
pel fundamental de las cooperativas 
en Paraguay, que durante mucho 
tiempo han fortalecido el crecimien-
to económico del país, jugando un 
papel importante en la integración 
social y el fortalecimiento de las 
comunidades locales. La bienveni-
da estuvo a cargo de Nilmar Schorr, 
presidente de la Cooperativa Naran-
jito Ldta. Indicó que el cooperativis-
mo “brinda la fortaleza de la unidad, 
la resiliencia para adaptarnos a los 
cambios y la capacidad de enfrentar 
juntos cualquier obstáculo”, subrayó 
el dirigente, en el inicio del evento, 
en la fresca mañana.
Aprovechó para relatar el impacto 
positivo de la cooperativa para el 
desarrollo de toda la comunidad. 
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También insistió en cuidar este modelo de importancia 
social y económica. “Hoy, más que nunca, mantener y 
fortalecer el cooperativismo sigue siendo una prioridad 
esencial. Enfrentamos desafíos comerciales cada vez 
más complejos, amenazas a nivel socio-político y socioe-
conómico, diversas adversidades que de manera indi-
vidual serían muy difíciles de afrontar”, advirtió. En esa 
misma línea, la intervención del presidente de Fecoprod, 
Alfred Fast, recordó cómo surgió el cooperativismo en 
respuesta al capitalismo y en contra del comunismo.
“Estamos convencidos de que el cooperativismo es el 
mejor sistema de desarrollo que tenemos, dentro de un 
mercado libre, con respeto a la propiedad privada y don-
de el individuo tiene la libertad de expresarse y crecer”. 
Aprovechó para rendir, una vez más, homenaje a hom-
bres y mujeres pioneros en sentar la “piedra angular so-
bre la cual descansa la filosofía del cooperativismo”. De 
igual forma, recordó el impacto positivo que tienen las 
cooperativas en Paraguay, con una participación en tor-
no al 18 % de las finanzas del país, entre otros aportes. 
Rechazó igualmente la intención de algunas ideologías 
que promueven antivalores y destrucción.
Entre los representantes del sector público hicieron 
uso de la palabra, el presidente del Instituto Nacional 
de Cooperativismo (Incoop), Carlos Romero, y el titular 
del Ministerio de Agricultura y Ganadería (MAG), Car-
los Giménez, quién ratificó el apoyo oficial al movimien-
to. Además, se disfrutó de un momento artístico. Entre 
otros puntos destacados, se señaló que Paraguay es el 
segundo país a nivel mundial más cooperativizado, por 
detrás de Alemania. También la unidad de todo el movi-
miento paraguayo evidenciado con la presencia de auto-
ridades de las dos confederaciones y de otras organiza-
ciones intermedias y de base.
Durante el acto se pudo apreciar la participación de direc-
tivos y referentes de distintos puntos del país, represen-
tados por las cooperativas de base y organizaciones de 
segundo y tercer niveles para demostrar la amplia difu-
sión del movimiento en todo el territorio patrio. No pasó 
desapercibida la presencia de las dos presidentes de las 
confederaciones paraguayas, Ana Riquelme, de Conpa-
coop; y de Simona Cavazzutti, de Concopar, reafirmando 
así la unidad de todo el sector. Entre los presentes, el ti-
tular del Instituto Nacional de Cooperativismo (Incoop), 
Carlos Romero, también expuso algunas reflexiones.
Enfatizó que se está forjando “el mejoramiento de la ca-
lidad de vida de los paraguayos y de la producción, en 
un país eminente cooperativista gracias al trabajo del 
sector”. Indicó que en los 17 departamentos existen 639 
cooperativas que aglutinan a unos 1.960.000 afiliados. 
Cada empresa solidaria está categorizada según el vo-
lumen de patrimonio en A, B o C. Anticipó que el Incoop 
trabaja en un plan estratégico de afianzamiento del sec-
tor, apuntando a mayor tecnología e integración para un 
control más eficiente. Como mensaje final invitó a seguir 

trabajando paso a paso por desarro-
llar este modelo ejemplo a imitar.
También participó la representante 
de las cooperativas de producción 
ante el consejo del Incoop, Marta 
Méndez de Bareiro, quien comentó 
que aprovechó la semana para reali-
zar un recorrido y visitar varias coo-
perativas. “El sector de producción 
es importante dentro de la econo-
mía. Más de USD 3 millones de ac-
tivos están en las cooperativas tipo 
A, además de aportar al crecimiento 
del PIB”, añadió que mantuvieron 
reuniones con el Ministerio de Eco-
nomía y Finanzas (MEF) sobre el 
anteproyecto del presupuesto para 
el 2025. “Presentamos el borrador 
y conversamos sobre las acciones, 
pues para mejorar la institución, ne-
cesitamos recursos”.

DESDE EL CHACO HASTA EL 
SUR. Entre algunos referentes de 
cooperativas de producción líderes 
estuvo Ronald Reimer, presidente de 
Chortitzer Ltda., desde el Chaco cen-
tral. Indicó que el evento estuvo muy 
interesante y motivacional, además 
de permitir la actualización de datos 
y el intercambio de experiencias y de 
coyunturas con los demás dirigentes 
del movimiento. De su entidad soli-
daria, indicó que actualmente está 
con 8.300 socios, con un gran 
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crecimiento, además de la recuperación de producciones 
como el rubro lechero, después de unos años de reduc-
ción, indicó. También resaltó el avance agrícola en la zona, 
así como las exportaciones cárnicas.
En tanto, el veterano dirigente de la Cooperativa Colo-
nias Unidas, Agustín Konrad, aprovechó para felicitar 
a los cooperativistas en su día y para la reflexión de la 
situación actual. “La producción en los últimos tiempos 
avanzó con tecnología, pero persisten las dificultades 
que debemos seguir superando, como las enfermeda-
des, el clima. El maíz no rindió lo que se esperaba, pese 
a las variedades buenas y la tecnología. El trigo, el año 
pasado también se vio afectado, por eso la agricultura 
no es fácil y debemos seguir trabajando. Como coope-
rativistas debemos estar unidos en el mundo. Es uno de 
los mejores sistemas que tenemos que copiar”, concluyó.

pero reconoce que no puede sin 
capitalismo, por ello, los cooperati-
vistas se unen y contrarrestan esos 
factores negativos aprovechando 
lo bueno que también trae el capi-
talismo. Es lo que hizo que todo sea 
diferente”, dijo.
Instó a seguir con los ideales del 
movimiento, poner en alto sus prin-
cipios, de la autogestión, de la inicia-
tiva propia, del control democrático, 
“un voto, una persona, eso es de-
masiado importante”, recalcó; de la 
defensa de la vida, de la familia, de 
la propiedad privada, del mercado 
libre. “Es importante y tenemos que 
seguir peleando por eso, para que 
el país progrese y que todos los pa-
raguayos vivamos mejor”, subrayó. 
Igualmente, festejó la unidad del 
cooperativismo paraguayo, refleja-
do en la presencia de los principales 
dirigentes nacional durante el acto.
Siguiendo con su reflexión, instó a 
preguntar “qué hubiera sido del Pa-
raguay, sin el cooperativismo. Pode-
mos también volver más atrás y pre-
guntar qué hubiera sido del mundo 
sin el movimiento que surgió hace 
más de 100 años, para contrarrestar 
el capitalismo salvaje, pero sin llegar 
al comunismo que destruye estruc-
turas, iguala para abajo y termina 
en dictaduras, antes brutales, hoy 
más suaves”, expuso. Actualmente 
el mundo enfrenta ideologías de 
destrucción y muertes y que están 
copando organismos incluso a nivel 
internacional, indicó.
Sobre el impacto del sector coo-
perativo a nivel país, por citar un 
punto, recordó que maneja el 18 % 
de las finanzas. “Eso es tremendo. 
Hicimos algunos cálculos de las 34 
cooperativas socias de Fecoprod, 
con 170 mil socios. Solo ellas son 
responsables del 9 % del PIB y, si 
juntamos todo el impacto que ge-
neran los asociados, sería el doble 
de incidencia y un cuarto de lo que 
el país hace y exporta. Además, esos 
170 mil afiliados representan un 
alto porcentaje de la población eco-
nómicamente activa. 1 de cada 4 es 
miembro de una cooperativa”.

Instan a seguir poniendo en alto 
los principios del movimiento

U no de los mensajes centrales del Día Internacional 
de Cooperativismo y Día Nacional del Coopera-

tivismo Paraguayo celebrado en Naranjito (Itapúa) fue 
la importancia de trasmitir los valores del movimien-
to como los que mejor contribuyen al desarrollo de las 
personas y de las comunidades. En ese sentido, el presi-
dente de la Federación de Cooperativas de Producción 
(Fecoprod), Alfred Fast, recalcó los elementos positivos 
que promueve el sector frente a ideologías y movimien-
tos que denominó “de destrucción y muerte”.
“Hace más de 100 años, el cooperativismo empezó en 
las ciudades de Inglaterra y en los campos de Alemania. 
Surgió no para liquidar el capitalismo que es la única 
forma de generar riqueza, sino para que, mediante la 
idea cooperativa, se humanice el capitalismo salvaje. 
La cooperativa ve los lados negativos del capitalismo, 

Alfred Fast, 
presidente de 

Fecoprod.


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D urante el festejo por el Día In-
ternacional de las Cooperativas 

y Día Nacional del Cooperativismo 
Paraguayo celebrado el sábado 6 
de julio en la cooperativa Naranjito 
Ltda., ubicada en el distrito de San 
Rafael del Paraná, el presidente de 
esta empresa solidaria, Nilmar Scho-
rr, aprovechó la ocasión para resal-
tar el impacto positivo que tuvo el 
sector para desarrollar a toda la co-
munidad. Igualmente, agradeció la 
presencia de autoridades nacionales 
y del movimiento, sumándose así a 
una celebración mundial y nacional, 
que incluyó el apoyo de la Federación 
Paraguaya de Cooperativas (Feco-
prod) Ltda. “Es un honor y orgullo 
poder organizar el Día Internacional 
del Cooperativismo, en conjunto con 

L a asamblea general de las Na-
ciones Unidas declaró al 2025 

como Año Internacional de las Coo-
perativas (AIC), con el lema “Las 
cooperativas construyen un mundo 
mejor”. Este será el segundo AIC de 
la organización mundial; el primero 
fue en el 2012, resaltando el rol del 
sector para promover el desarrollo 
sostenible. Nuestro país se prepara 
activamente para acompañar la se-
rie de actividades a realizar, infor-
mó Simona Cavazzutti, presidente 
de la Confederación de Cooperati-
vas Rurales del Paraguay (Conco-
par), quien además integra impor-
tantes cargos en el movimiento a 
nivel global.
“Cada primer sábado de julio feste-
jamos a lo largo de todo el mundo el 
cooperativismo. Este año estamos 
con más orgullo cooperativo porque 
la Organización de Naciones Unidas 
declaró el 2025 como AIC. Sabemos 
que, en todas partes, las cooperati-
vas, sea del tipo que sea, producción, 
servicios, consumo, financieras, vi-
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Fecoprod. Es muy especial poder fes-
tejar con todo lo que significar el mo-
delo cooperativo. No hay duda que es 
muy fuerte a nivel nacional y mundial 
y da las condiciones para que el pe-
queño y mediano productor puedan 
ser parte de la cadena productiva. Da 
capacitaciones, entrenamientos, in-
formaciones y contribuye para que el 
pequeño pueda integrar y tener una 
actividad que sea económicamente 
sostenible y pueda seguir en el cam-
po, haciendo lo que sabe hacer. Por 
eso, Naranjito impulsa mucho al pe-
queño productor”.
Recordó que la cooperativa surgió 
en 1991 y en 33 años de historia 
contribuyó con el desarrollo de la 
comunidad. “Contamos con todos 
los servicios, tales como combusti-

El cooperativismo contribuye 
con el desarrollo de Naranjito

Concopar se prepara para serie de 
actividades para el segundo AIC

viendas, etc., son importantes en el 
desarrollo de las comunidades, de 
los territorios. Integro el Consejo 
Mundial de la Alianza Internacional 
Cooperativa (ACI) y ya nos estamos 
preparando con una serie de acti-
vidades, llegando a lugares críticos 
porque trabajamos para la paz”.
Lamentó que en el mundo exis-
tan tantos conflictos, por lo que el 
AIC2025 debe enfocarse en contri-
buir para la pacificación. “Las coo-
perativas llevan la voz de paz, de 
trabajo, de esperanza. Que la gente 
pueda unirse para desarrollarse”. 
Agregó que seguirán con iniciati-
vas de promoción positiva y que la 
Concopar igualmente se prepara 
para dar esa voz de aliento y de es-
peranza. La confederación lleva 7 
años de vida y está conformada por 
varias organizaciones entre 1 fe-
deración y ocho centrales, con casi 
100 cooperativas asociadas y más 
de 530 mil afiliados a nivel global. 
Cavazzutti también expuso sobre la 
situación en el campo.

Simona 
Cavazzutti, 
presidente 
de Concopar.

Nilmar 
Schorr, 
presidente 
de Naranjito.

Recordó que las cooperativas de 
producción en Paraguay son una 
parte muy importante del país y que 
este fue un año peculiar porque los 
cultivos de verano tuvieron suerte 
dispar y con una distribución irregu-
lar de lluvias. “El tiempo acompañó 
por regiones. En algunas salió bien 
el cultivo, pero en gran parte del país 
faltó, con sequías que complicaron 
el panorama. Por eso las cooperati-
vas son importantes para dar sopor-
te a la producción”, dijo. Finalmente 
agradeció el acompañamiento de las 
autoridades también en momentos 
difíciles e instó en la necesidad que 
el productor se organice porque es 
difícil para el independiente salir 
adelante.

bles, insumos agrícolas, financiación 
y asistencia técnica al campo. Nues-
tra producción fuerte es la agrícola, 
en forma general, soja, trigo, canola, 
maíz. También desarrollamos con 
asociados y productores un poco 
de carne. La producción de leche es 
otro rubro, con 15 mil litros por día, 
procesadas en la platna láctea ‘Los 
Colonos’. Actualmente, contamos 
con 400 socios. La facturación anual 
ronda entre 18 y 20 millones de dó-
lares, en total, con todos los rubros.
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L a presidente de la Confedera-
ción Paraguaya de Cooperativas 

(Conpacoop), Ana Riquelme, partici-
pó igualmente del Día Internacional 
de las Cooperativas y Día Nacional 
del Cooperativismo Paraguayo, oca-
sión en que celebró el aporte del 
movimiento para el desarrollo de 
las personas y, a través suyo, de las 
comunidades. Una de las iniciativas 
más fuertemente impulsadas desde 
el sector recientemente fue la de in-
corporar la educación cooperativa a 
la malla curricular en establecimien-
tos de enseñanza, tanto en públicos, 
como privados. Esto se logró con la 
promulgación de la Ley 6999/22.
Adelantó que, según el avance ob-
servado, en lo que queda del segun-
do semestre del 2024 se intensifica-
rán las pruebas de validación con el 
equipo del Ministerio de Educación 
y Ciencias (MEC). De seguir el cau-

L a Cooperativa Coopeduc Ltda. 
igualmente acompañó el festejo 

del Día Internacional de las Coopera-
tivas y Día Nacional del Cooperativis-
mo Paraguayo, realizada el sábado 6 
de julio en Naranjito (Itapúa) en don-
de reafirmó su compromiso de con-
tribuir con el desarrollo y la educa-
ción. Su presidente, Mirna Lovatti de 
Aquino resaltó los logros del primer 
semestre y la importancia de una bue-
na intermediación financiera, incluso 
para ofrecer servicios no financieros.
“Para poder seguir ofreciendo servi-
cios no financieros, hay que trabajar 
con una buena intermediación fi-
nanciera. Vemos un 2024 fructífero 
para Coopeduc y estamos satisfe-
chos por los resultados y agradeci-
dos por la confianza”.
También puntualizó el apoyo a la Ley 
6999/22 que “Incorpora la Educa-
ción Cooperativa a la malla curricu-
lar de la educación pública y privada 
desde el primer grado de la Educa-
ción Escolar Básica hasta el tercer 

ce normal de las acciones, para el 
próximo año se tendría el plan piloto 
desarrollado en algunos departa-
mentos del Paraguay y, sin ajustes 
o modificaciones en el proceso, “te-
nemos la visión que para el 2026 es-
taríamos implementando en todas 
las escuelas del país”, estimó. Ahora 
está la siguiente fase, la de trabajar 
para su implementación gradual, de 
manera cumplir con lo estipulado en 
la normativa.
Se apunta a abarcar desde el primer 
grado de la Educación Escolar Bási-
ca hasta el tercer curso de la Edu-
cación Media. “Trabajamos con el 
MEC. Vamos a tener un evento con 
sus autoridades y de las confedera-
ciones para informar cómo sería el 
trabajo. Cómo arrancaría con el pri-
mer grado, para que la Ley 6999/22 
de inclusión del cooperativismo en 
la educación formal sea una reali-

curso de la Educación Media”, por 
considerar una medida importan-
te para la consolidación nacional. 
“Acompañamos muy de cerca. Coo-
peduc tiene su origen en los educa-
dores del Guairá. Nuestras raíces 
están en la educación”.
“Nos sentimos comprometidos en 
acompañar el desarrollo y la edu-
cación cooperativa en el plan. Hace 
falta y siempre apostamos por la 
educación. También instalamos la 
academia de líderes transformado-
res, en Villarrica, desde donde im-
partimos cursos, jornadas, por más 
que seamos de ahorro y crédito, 
también estamos en el movimiento 
de producción y asistencia técnica 
a los que trabajan la tierra”, explicó.
En ese sentido, es de recodar que ac-
tualmente la dirigente es titular de 
la Central Regional de Cooperativas 
Cerecoop Ltda. “La central se creó 
por una necesidad de algunas coo-
perativas para fortalecer y acercar 
más los servicios. Está integrada por 

Conpacoop avanza con trabajos previos para 
implementar educación cooperativa en escuelas

Coopeduc reafirma compromiso 
con desarrollo y educación

Ana 
Riquelme, 
presidente de 
Conpacoop.

Mirna Lovatti, 
presidente de 
Coopeduc.

dad, que se pueda enseñar no desde 
la memoria, sino de una reflexión de 
los valores, incorporar los principios 
del cooperativismo. Las tareas están 
avanzadas. Estamos con capacita-
ciones a docentes, pero somos cons-
cientes que es un proceso”, admitió.
Sobre el festejo desarrollado en la 
Cooperativa Naranjito Ltda., resal-
tó la contribución del modelo para 
desarrollar una comunidad y cómo 
esta se empodera a partir de la coo-
perativa. También destacó que se 
recordaron ideales del cooperativis-
mo, la esencia doctrinaria y el com-
promiso de trasmitir ideales. 

Coopeduc, de Villarrica; y por “Ycua 
Bolaños” y “Capiibary”, ambas de 
Caazapá. Estamos creciendo como 
intermediación financiera, pero 
también fortalecer la producción”.
Indicó que como Coopeduc cuenta 
con un área específica de agricultura 
y ganadería, cría de ovinos, cultivo de 
mburucuyá y producción láctea. En 
este sentido, subrayó que lograron 
desarrollar dos cuencas lecheras, en 
Paso Yobái. Finalmente, como men-
saje final subrayó que el “cooperati-
vismo es el mejor camino para lograr 
el desarrollo de las comunidades”. En 
tanto, Cerecoop, con más de cinco 
años, está integrada por más de 100 
mil asociados.
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TECNOGOLOGÍA DE
SIEMBRA V-DRIVE

370 CV 295 CV
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CALIDAD EN
POZOS ARTESIANOS

Bombas Submergibles • Tanque para Agua • Asistencia Técnica
PERFORACIONES EN TODO EL PAÍS

formighierisa formighieri.com

Avda. Monseñor Rodríguez, Ruta 7 Km 4,300 Calle 1 Y 2, Ciudad del Este - Paraguay
Sucursal: Supercarretera KM7 - 65, Hernandarias - Paraguay

Tel. Matriz: +595 (61) 578 730/1 - Tel. Suc.: +595 (21) 328 0968 - Celular: +595 (983) 693 400
formighieri@formighieri.com




