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EDITORIAL

BUENA GESTION COMO
FACTOR DE SOLUCION

esde hace mucho tiempo, existe un compor-

tamiento en el mercado horticola nacional
casi igual al climatico con periodos de lluvias y de
sequias, con la diferencia que la mano del hombre
puede tener implicancias mas definitivas en el
primer caso mencionado. En efecto, anualmente
sectores de la produccién nacional de hortalizas
y frutas tienen dos momentos marcados, uno, en
donde laofertalocal satisface las demandas y otra
en donde es necesaria cubrir con importaciones.
La dificultad se presenta cuando se altera el com-
portamiento en principio adecuado para todos
los actores del &mbito olericola y se da una abun-
dancia por sobreoferta local y cupos vigentes de
compras del exterior. El mercado se satura, bajan
los precios, afecta a los horticultores y gran parte
de la produccién se pierde, generando un perjui-
cio grande. Al margen de mantener cuotas legales
para laimportacion, sin entrar en el tema del con-
trabando, quizas haria falta mejorar la gestién.
Pero una gestién entendida como algo global e
integral. En donde también se apueste por la in-
vestigacién para contar con un volumen escalo-
nado que fluctle sin grandes sobresaltos en el
ano. Para ello es importante destinar recursos
publicos a los trabajos cientificos y a la extensién,
asi como facilitar a los productores en capacitar
sobre mercadeo. Pero también es destacable lo
que realizan las empresas privadas en buscar op-
ciones para este sector muchas veces olvidado.
Por ello,son meritorias lasiniciativas como Hortipar,
en donde el &mbito hortifruticola también encuen-
tra un espacio para dar a conocer las novedades y
contribuir con la transferencia de tecnologia y acer-
car a productores, empresas y publico en general a
un lugar para acceder a innovadoras informaciones.
Y todo esto, con el plus de ofrecer plataformas para
la buena gestién como solucién a problemas recu-
rrentes, pero que tienen salidas al final del camino.
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Mas de 370 mil toneladas de trigo enviadas

as exportaciones de trigo zafra 2023, cuyo periodo

de envios se computa desde octubre de 2023 hasta
setiembre de 2024, registraron un volumen de 378.239
toneladas, lo que implica un salto de 177.236 toneladas
respecto a la campana 2022, cuando se habian embarca-
do 201.003 toneladas. Este aumento se debe a la mejor
produccion del aio pasado, explica el Informe de Comer-

cio Exterior de la Camara Paraguaya de Exportadores y

Comercializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco),
segun un material institucional dado a conocer. Cabe re-
cordar que, en la zafra 2022, Paraguay produjo 851.003
toneladas de trigo, una cifra superada en la campafa
2023, en la que se estima una produccion de poco mas
de 1 millon de toneladas, debido al aumento del area de
siembra. En setiembre culminan las exportaciones de tri-
go zafra 2023, que iniciaron en octubre del afio pasado,
para dar inicio a los envios de la nueva campana 2024. Si
consideramos los datos por ano calendario, es decir, de
enero a setiembre, la exportacién de trigo generd un in-
greso de divisas por valor de USD 84 millones (USD 52
millones mas que al mismo periodo del afio anterior).
Sonia Tomassone, asesora de Comercio Exterior del gre-
mio, explicd que el cereal es altamente industrializado
en el pais, con un consumo interno de 700.000 ton/ano,
por lo que el remanente para exportacién como grano es

bajo. Con respecto a los mercados, Brasil sigue siendo el
principal destino con el 91% del total exportado, seguido
por Vietnam, Uruguay y Bolivia, que representan el 9%
restante. “Es importante resaltar que en la zafra 2023 se
retomé el mercado de Vietnam, mercado importante en
el 2019”, acotd Tomassone. En cuanto al ranking de ex-
portadores zafra 2023 lo encabezd Nativacon el 17% del
total enviado y le siguen Cooperativa Colonias Unidas y
Agrofértil (10%), Sumar Trading (8%), Unexpa (6%) entre
otros. En total, 42 empresas fueron responsables de las
exportaciones cerradas al noveno mes del 2024. CA

Molienda de soja practicamente paralizada

L a Industria de la molienda de soja en Paraguay esta
practicamente paralizada. Es la Unica industria en

Paraguay que no tiene derecho a la devolucion del IVA

al exportar productos industrializados, lo que limita en
gran manera la competitividad del sector, advierte la

Camara Paraguaya de Procesadores de Oleaginosas y

Cereales (Cappro), en un informativo institucional dado
a conocer. El destino de la soja, en un 99%, es la molien-
da para producir aceite, harina y pellet de cascara. Sin
este proceso critico es imposible continuar con los si-
guientes eslabones de la cadena para producir biocom-
bustibles y alimentos ricos en proteinas para consumo
animal. El dilema entre exportar soja en estado natural
vs industrializarla en el pais es falso. La discusién de fon-
do es dénde industrializar la soja: en los paises de desti-
no de la exportacién de soja en estado natural o en Pa-
raguay. Nada tiene que afectar alos productores de soja
enel pais. Lallamada “industria aceitera” de Paraguay no
compite con la exportacion de soja, compite con plantas
industriales localizadas en otros paises donde tienen,
comparativamente, ventajas de escalay logistica, y don-
de las politicas de estado promueven la atraccion de
soja para moler dentro de sus fronteras y otorgan dife-
renciales para exportar productos industrializados, re-
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fiere el material en otro parrafo. Para luego advertir que
los niimeros son claros: este afo se produjo 10 millones
de toneladas de soja, el 75% se terminara moliendo en
plantas del exterior y menos del 25% se industrializara
en el pais, con una capacidad ociosa de la industria de
mas del 40%. Como camara tenemos la responsabilidad
de aclarar las razones profundas y estructurales que
han deteriorado a la industria nacional de molienda de
soja, llevandola a un declive progresivo en estos ultimos
afos, se indicg, igualmente. CA
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Diversificar destinos de
productos paraguayos
p araguay debe aprovechar la coyuntura que se pre-
sentd con la suspensién de la Resolucion 1115 de la
UE y trabajar en otras metas, como la diversificacion de
sus mercados, en opinion de dirigentes de la produccién.
Al respecto, el presidente de la Unién de Gremios de la
Produccién (UGP), Héctor Cristaldo, dijo que se debe
apuntar a esa meta. “Paraguay tiene un gran desafio. No-
sotros tenemos muy concentrado nuestro mercado (de
soja) en Argentina. El 75 % del volumen de la soja va a
Argentina. Y eso también es de alto riesgo. Y este tiempo
de un afno tendriamos que utilizarlo. Mas que negociando
con la UE, deberiamos buscar nuevos mercados para ma-
nejar y distribuir los riesgos. Tendriamos que ir a Asia, si
se puede con China incluido y si no, lo mismo porque hay
suficientes mercados para nosotros como Medio Orien-
te, paises de América. Y apuntar a eso para hacer un ma-
nejo mas racional de los riesgos. Una mejor distribucion
de nuestra clientelay nuestro mercado’, dijo. El dirigente
del sector productivo igualmente recordé el papel que
cumplié Paraguay en los meses anteriores al asumir un
protagonismo critico hacia la intencion europea de im-
poner su disposiciéon sobre el comercio de productos
procedentes de areas deforestadas. Entre los puntos
cuestionados subrayé que “primero, se debe respetar
la legislaciéon nacional de cada pais. No pueden legislar
de Bruselas y querer que se acepte en Paraguay sin pa-
sar por nuestro Congreso. Cerremos nomas ya nuestro
Congreso, entonces. Segundo, hay muchos criterios que
se prestan a subjetividades. No se basan en ciencias y eso
termina en alto riesgo de arbitrariedad en el momento de

II””II .f.l'."-"-"."'.-' 1 L

Héctor Cristaldo, presidente de la UGP.

dirimir diferencias”, aseverd. Anadio que no se presentd
una hay una instancia donde se pueda dirimir la diferen-
cia. “Es lavoluntady el capricho del que esta en laaduana
cuando llega a la mercaderia. Los acuerdos para comer-
cializar se basan en la confianza entre el comprador vy el
vendedor. No en imposiciones unilaterales. Y si no hay
confianza, es dificil hacer negocios”, subrayé. Agregé que
“no podemos aceptar que Europa quiera imponer con-
diciones como si fuésemos proveedores sumisos, como
éramos hace 400 afos, y no gestionar una relacion de so-
cios comerciales en igualdad de condiciones en un marco
de respeto junto”. En tanto, Hugo Pastore, director ejecu-
tivo de la Camara Paraguaya de Exportadores y Comer-
cializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco), coin-
cidio con el protagonismo paraguayo. “Es un tema que
esta permanentemente en nuestra agenda. De hecho,
nosotros veniamos trabajando junto con otros gremios
para el desarrollo de una plataforma que permita hacer
la trazabilidad de la produccion para aquellos producto-
res y empresas que quieran adherirse al sistema. Es muy
importante esta postergacion. Refleja que la UE escuché
a los paises que le abastecen. Incluso, hace un ano reci-
bimos a representantes de paises, miembros del bloque
comunitario, preocupados con respecto a sus cadenas de
abastecimiento de materias primas”, concluyé. CA

Auditoria surcoreana a sector carnico

de la auditoria surcoreana se inicié hace unos anos, a lo
que las autoridades veterinarias paraguayas confian en
un resultado final auspicioso. CA

romediando el mes de octubre llegaron a Paraguay

tres auditores de Corea del Sur para iniciar una ta-
rea de inspeccion a la produccién carnica, apuntando a
la habilitacion de su mercado para el producto, esto ge-
neré mucha expectativa para los actores de la pecuaria
paraguaya atendiendo que se trata de un destino refe-
rente y buen pagador en el comercio internacional de la
proteina animal. Durante dos semanas, la auditoria en
tierras paraguayas abarcé diferentes actividades deta-
lladas en un cronograma puntual y ajustado para cubrir
todos los ambitos de interés de los inspectores, tales
como visitas a frigorificos, laboratorios, establecimien-
tos ganaderos y otros, en donde incluso se muestra el
esquema paraguayo de sanidad animal y el control del
trafico de ganado, todo ello sin olvidar que fueron inclui-
das recorridas a ferias ganaderas y plantas de balancea-
dos. Cabe recordar que el trabajo previo a la concrecién
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Se recuperan las exportaciones
de harina de soja en Argentina

asta agosto, se procesaron via solvente 18,7 mi-

llones de toneladas de soja correspondientes a la
campana 2023/24, elaborandose en consecuencia 14,3
millones de toneladas de harina de soja, 40% mas que a
la misma altura del ano pasado. Asi, se ha recobrado el
nivel medio de procesamiento de campafas normales,
seglin informa la Bolsa de Comercio de Rosario (BCR).
Ademas, el reporte explica que la ratio de extracciéon
promedio, entre molienda por solvente y elaboracion
de pellets llegaria al 76,2%, significativamente por en-
cima del promedio de las Ultimas diez campanas.
No obstante, la BCR destaca que la industria aceitera
argentina no logra romper el piso del 30% de la capa-
cidad ociosa. Por otro lado, la participacién de soja im-
portada - principalmente desde Paraguay - se observa
como muy importante, en el orden de los 3,8 millones
de toneladas hasta agosto. Respecto del crush, la soja
importada llegaria al 20%, un nivel récord excluyendo
la temporada 2023/24. La tendencia se mantiene du-
rante septiembre, en que se han originado desde el ex-
terior mas de 700.000 toneladas de soja.
De cumplirse las proyecciones de la entidad, la expor-
tacién de harina de soja llegaria a 27,7 millones de to-
neladas entre abril de 2024 y marzo de 2025, 45% mas
gue durante la campana pasada aunque en torno del
promedio de los ultimos afos.

Crecieron en agosto las
exportaciones de las
economias regionales

e acuerdo con el Monitor de Exportaciones de

las Economias Regionales (MEER) elaborado por
la Confederacion Argentina de la Mediana Empre-
sa (CAME), agosto termind con un incremento en las
exportaciones de las economias regionales del 22,9%
en délares y del 15,9% en toneladas, lo que represen-
ta una suba interanual de USD 1.553,6 millones en el
total exportado y de 0,9 millones de toneladas en el
volumen comercializado.
El precio promedio de exportacién de las economias
regionales argentinas se ubicé en USD 1.273 ddlares,
y el balance exportaciones/importaciones arroja un
superavit de USD 7.465 millones.
El complejo con mayor crecimiento fue el azucarero.
Durante el periodo septiembre 2023 - agosto 2024,
este complejo registrd un crecimiento del 193,3%, al-
canzando los USD 193,4 millones exportados. El com-
plejo algodonero ocupé el segundo lugar, con un creci-
miento del 171,3%.
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A unque se ha observado una recuperacién en
septiembre, el nivel actual de la produccion
lechera sigue siendo un 11% inferior al registra-
do en 2023, informé la Camara de Productores
de Leche de |la Cuenca del Oeste (CAPROLECO-
BA). La severa sequia que afecté a las dos prin-
cipales provincias lecheras del pais ha dejado
una marca profunda en la produccion de 2024. A
nivel de predios, los productores se encuentran
con pastos limitados y las reservas de alimento
practicamente agotadas, situacion agravada por
el frio y la sequia superficial.

Como medida paliativa, se ha recurrido al uso de
concentrados para alimentar a las vacas, que han
mostrado buen rendimiento y se encuentran en
buen estado. Asimismo, se esta iniciando la siem-
bra de maiz, una tarea crucial para garantizar la
alimentacion futura del ganado.

Este tercer trimestre ha estado marcado por una
caida en el precio de la leche en relaciéon con la in-
flacién, lo que genera incertidumbre sobre cémo
evolucionara la produccion en primavera.

e acuerdo a los datos elaborados por la Coor-

dinacion de Andlisis Pecuarioy la Direcciénde
Porcinos, Aves y Animales de Granja de la Nacion,
el consumo per capita promedio de los argentinos
-medido como media mévil al mes de agosto de
2024- arroja unos 109,5 kilos anuales, compuestos
por 47,6 kilos de carne vacuna, 45,1 kilos de carne
aviary 16,8 kilos de carne porcina.
A criterio del mercado ganadero de Rosario
(ROSGAN), comparado con las mediciones del
afio pasado el dato de agosto muestra una re-
traccion total en el consumo de carnes del 5,8%,
liderado por la carne vacuna (-11%) que ve redu-
cido su consumo en casi 6 kilos per capita. Por
su parte, el consumo de carne aviar cae un 2,1%
interanual, mientras que la ingesta de carne por-
cina muestra un ligero incremento del 0,6% en el
ultimo ano.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

Los fungicidas son
esencialesy la capacitacion
de los agricultores es clave
para el manejo

LUCAS NAVARINI, DOCTOR EN FITOPATOLOGIA Y FUNGICIDAS,
analiza el panorama actual de las enfermedades en el cultivo de
soja en la region y afirma que las manchas foliares son las que
mMas han aumentado. Sostiene que los fungicidas son esenciales
y la capacitacion continua de los agricultores es clave para el ma-
nejo. Ademas, hay una tendencia cada vez mas fuerte hacia la
integracion de productos biolégicos en las estrategias de manejo,

por su eficiencia y sostenibilidad.
LUCAS NAVARINI, doctor en
fitopatologia y fungicidas.

_P. ¢(Cudl es el desafio de las enfermedades en
el cultivo de soja en la regién?

_ R. Las enfermedades que mas han aumentado su
impacto en el cultivo de soja son las manchas folia-
res. Hace diez afos, las variedades de soja tenian un
potencial productivo menor, y se estimaba que las
manchas causaban entre un 10% vy 12% de pérdida en
los cultivos sin tratamiento. Sin embargo, esto ha evo-
lucionado. Estudios recientes de Embrapa, en Brasil,
muestran que actualmente el impacto de las manchas
puede superar el 20% en el rendimiento. Esto sucede
en paralelo ala mejora genética de las variedades, que
ahora producen hasta un 40% ma4s, pero también son
mas sensibles a las enfermedades.

_ P. ¢{Cémo estan respondiendo las industrias
ante esta nueva realidad?

_ R. Las industrias estan desarrollando mezclas mas in-
novadoras. Hace 20 anos se utilizaban fungicidas de una
sola molécula; luego, hasta 2016-2017, predominaban
las mezclas dobles. Hoy en dia, el estandar son los fun-
gicidas de triple mezcla, que contienen ingredientes de
contacto y protectores. Estas combinaciones mejoran el
control de enfermedades en la soja y contribuyen a una
mayor productividad.
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_P. (Cual es la tendencia para un manejo mas
sostenible de las enfermedades?

_ R. Los productos bioldgicos han avanzado conside-
rablemente. Antes, no garantizaban una buena persis-
tencia en el campo; las bacterias tenian dificultades
para sobrevivir. Ahora, la tecnologia ha evolucionado
al punto de asegurar formulaciones biolégicas efec-
tivas que se pueden aplicar en las hojas de la soja,
donde las bacterias proliferan y mejoran el control,
especialmente al combinarse con fungicidas. En los
Gltimos cinco anos, el control biolégico ha evoluciona-
do rapidamente y se espera que pronto juegue un rol
mas importante en el manejo de enfermedades, qui-
zas incluso reemplazando a los fungicidas quimicos en
algunas situaciones.

_ P. ¢Cuales son las principales enfermedades
que conforman el complejo de manchas?

_R. Las enfermedades principales del complejo de man-
chas son la Cercospora, donde la especie mas comun
actualmente es Cercospora flagellaris; la mancha alvo
(Corynespora cassiicola), que es la mas agresiva y afecta
gravemente la productividad; y la septoriosis, que junto
con las dos anteriores, forman lo que conocemos como
enfermedades de final de ciclo. Estas son las manchas
mas comunes en los cultivos de soja de Paraguay, aun-
gue existen otras que también aparecen en ciertas tem-
poradas.

_P. ¢Cémo se manifiestan estas enfermedades
y cual es el manejo mas efectivo?

_ R. Los fungicidas son esenciales, ya que la intensifica-
cion del cultivo de soja, al sembrarse ano tras aio en la
misma parcela, conserva estos hongos en el area. Si se
alternaran las parcelas o se dejara de cultivar soja por
dos o tres anos en el mismo lugar, la carga de fungicidas
podria reducirse. Sin embargo, el cultivo de soja es fun-
damental para el agricultor, por lo que es preferible de-
sarrollar estrategias de control que permitan mantener
una produccién rentable cada ano, usando tecnologia
fungicida y biologica.

_ P. ¢Por qué a mayor productividad de la va-
riedad disminuye su tolerancia a las enferme-
dades?

_ R. Es un dilema en la ciencia. Es casi imposible mejo-
rar una caracteristica sin afectar otra. Tradicionalmente,
una planta mas resistente invierte mas energia en prote-
gerse de enfermedades, y esto reduce la energia dispo-
nible para producir. Por eso, las plantas mas productivas
tienden a ser mas sensibles a enfermedades.

_P. ¢Como se encuentra actualmente la roya
en Paraguay?
_ R. En Paraguay, existen cultivares con buena toleran-

ciaalaroyaque ayudan en el control, pero esto no signi-
fica que se pueda prescindir del uso de fungicidas.

_ P. ¢Cudl es la recomendacién para el control
simultaneo de royas y manchas?

_ R. Generalmente, se recomienda realizar de tres a cin-
co aplicaciones de productos combinados para cubrir
todas las fases del cultivo y controlar tanto royas como
manchas.

_ P. ({Qué pautas deben seguir los agricultores
para minimizar las pérdidas?

_R.Lacapacitacion es fundamental. Los agricultores de-
ben mantenerse informados, ya que los conocimientos
actuales son claves para implementar un control eficaz.

_P. ¢{Como estan apoyando las industrias a los
agricultores en esta situacion?
R: Las industrias desempefian un papel principal, ya que
son quienes desarrollan y promueven eventos técnicos
de aprendizaje para los agricultores.

_ P. (Cudl es la tendencia en el manejo de en-
fermedades?
_ R. La tendencia es integrar cada vez mas productos
bioldgicos en las estrategias de manejo, por su eficiencia
y sostenibilidad.

_P. ¢Cémo es el escenario actual de enferme-
dades en Paraguay?

_ R. El escenario de enfermedades en soja en Paraguay
esta temporada es complejo. Ya se ha detectado roya en
algunas zonas, y las lluvias de octubre en ciertas regio-
nes favorecen su desarrollo. Ademas, el impacto de las
manchas es significativo, lo que obliga a los agricultores
a aplicar fungicidas en fases tempranas. Se recomienda
el uso de fungicidas quimicos combinados con biolégicos
en la primera aplicacion para preservar el follaje, y en la
segunda, fungicidas con Carboxamida, Prothioconazole
y protectores multisitios como mancozeb o clorotalonil,
gue ofrecen 6ptimos resultados.
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MERCADO

Tractores lideran las ventas en el mercado de maquinas

| mercado de maquinarias agricolas ha mostrado un

comportamiento dindmico en algunos segmentos,
siendo los tractores el principal motor de ventas. Segun
datos proporcionados por la Camara de Distribuidores
de Automotores y Maquinarias (Cadam), al cierre de se-
tiembre se vendieron 1.289 tractores, 110 cosechado-
rasy 61 pulverizadores.
En cuanto ala preferencia de marcas, John Deere con-
solida su liderazgo en el segmento de tractores, con el
42% de participacién en el mercado. Massey Ferguson
sigue en segundo lugar con una cuota del 17%, mien-
tras que New Holland ocupa la tercera posicién con
un 12% del mercado.

La preferencia por John Deere también se extiende al
segmento de cosechadoras, donde posee el 44% de las
ventas. New Holland le sigue de cerca con un 35%, y
Case IH se posicionaen el tercer lugar con una participa-
cion del 13%. En el segmento de pulverizadores, Jacto li-
dera con el 28% de las ventas, seguido por New Holland
con el 20%. John Deere y Case IH comparten el tercer
lugar, ambos con un 18% de participacion en el mercado.
Las expectativas de mayor dinamizacion en la comercia-
lizacién de maquinarias agricolas estan ligadas al desa-
rrollo de la campaia de soja, que ya ha comenzado. El
clima jugara un papel crucial en los resultados finales y
en lademanda de equipos en los préximos meses.

Maquinas vendidas (Hasta setiembre de 2024)

Fuente: CADAM.

Tractores Cosechadoras Pulverizadores

John Deere 543  JohnDeere 49  Jacto 17
Massey Ferguson 219 New Holland 39 NewHolland 12
New Holland 164 Case 15 John Deere 11
Valtra 137 CLAAS 3 Case 11
Case 131 Massey Ferguson 2  Massey Ferguson 7
Yto 37 FENDT 2  Kuhn 3
Lovol 32 Total 110 Total 61
LS 21

FENDT 5

Total 1.289

Cotizaciones en Chicago (23-10-24)

US$/Ton

US$/Ton
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Feria Agropecuaria San
Pedro, un impulso al
desarrollo del Norte

LA PRIMERA EDICION DE LA FERIA AGROPECUARIA SAN PEDRO SE ACERCA
CON GRAN EXPECTATIVA. EL EVENTO REUNIRA A MAS DE 130 EMPRESAS Y
OFRECERA UNA VARIADA OFERTA DE PROPUESTAS QUE PROMETEN MOS-
TRAR UNA NUEVA FACETA DEL DEPARTAMENTO. Asi lo destacd el Ing. Agr.
Fabian Pereira, vicepresidente del Consorcio Feria Agropecuaria San Pedro.

| evento tendra lugar del 13 al 16 de noviembre
E en el recinto ferial Prof. Dr. Arsenio Vasconcellos,

ubicado en el km 432 de la ruta PY08, en Santa
Rosa del Aguaray (San Pedro), bajo el lema “Gente de
Trabajo”. Esta feria busca consolidarse como el epicen-
tro del sector agropecuario en la zona norte del pais, con
un enfoque en agricultura, ganaderia y otras areas clave
del sector productivo.
Fabian Pereira resalté que la feria ha sido concebida
para ofrecer a los productores nuevas estrategias y he-
rramientas, destacando la importancia del sector agro-
pecuario para la economia nacional. “El sector produc-
tivo es fundamental para el desarrollo econémico del
pais. Esperamos una gran participacion de personas y
empresas que impulsan el crecimiento de Paraguay, de-
mostrando que el agro es el verdadero pilar de nuestra
economia”, subrayo.

INNOVACION, CHARLAS TECNICAS Y OPOR-
TUNIDADES DE NEGOCIO. La feria contara con la
participacion de mas de 130 empresas que exhibiran las
ultimas tecnologias y herramientas orientadas a la pro-
duccion agropecuaria. Ademas, se desarrollaran charlas
y conversatorios sobre cultivos alternativos como sésa-
mo, chia, algodén y mani. Este tipo de eventos formati-
vos brindara a los productores nuevas oportunidades
para diversificar y mejorar sus rendimientos.

El sector ganadero también tendra un papel protagoni-
co en el evento, dado que San Pedro es el departamen-
to con la mayor concentracién de ganado en la region
Oriental, con un inventario de mas de 1.250.000 cabe-
zas de ganado.

LA FORESTACION: UNA ALTERNATIVA DE CRE-
CIMIENTO. Otro sector clave que sera destacado en la
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feria es el de la forestacion, que ha venido ganando te-
rreno en el norte del pais como una alternativa viable en
zonas donde la agricultura y la ganaderia no prosperan.
“La forestacion ofrece una solucion sostenible para mu-
chas areas del departamento de San Pedro, generando
nuevas oportunidades de desarrollo”, explico Pereira.

UNA INVITACION A TRANSFORMAR EL AGRO
DEL NORTE. El Ing. Pereira hizo un llamado a todos los
interesados en ser parte de este evento, que tiene como
objetivo destacar el potencial agropecuario y forestal de
San Pedro. “Queremos mostrar un San Pedro diferente,
lleno de oportunidades, donde los pequeiios y medianos
productores puedan ser protagonistas del motor econé-
mico del pais”, concluyé.

La Feria Agropecuaria San Pedro promete ser un evento
transformador para la region, con una combinacién uni-
ca de innovacién, conocimiento y oportunidades para el
desarrollo sostenible del sector agropecuario y forestal
en Paraguay. CA

www.campoagropecuario.com.py
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presento
Innovadoras soluciones
para la Zafrina 2025

EL GRUPO GPSA ORGANIZO UN EVENTO DINAMICO EN CIUDAD DEL
ESTE, DONDE EXHIBIO LOS RESULTADOS OBTENIDOS DURANTE LA
ULTIMA TEMPORADA DE MAIZ ZAFRINA. El encuentro, realizado el 18
de septiembre, reunid a productoresy actores clave del sector agrope-
cuario, ofreciendo una plataforma ideal para promover soluciones tec-
noldgicas diseNadas para enfrentar los desafios de |la proxima zafrina.

urante el evento, GPSA pre-
D sentdé los avances logrados

por su Equipo Ganador Za-
frina 2024, que trabaja en conjunto
con sus aliadas estratégicas, como
Syngenta, Brasfertil y NK. Estas
companias, reconocidas por sus so-
lidos portafolios y asistencia técnica
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integral, han impulsado el uso de practicas innovadoras
en parcelas experimentales, orientadas a maximizar los
rendimientos en el campo.

Fabian
Pereira, director del Grupo GPSA, destacé el compromi-
so de la empresa con el desarrollo de alternativas via-
bles para los productores y su contribucion a la mitiga-

Wwww.campoagropecuario.com.py



Fabian Pereira, director
del Grupo GPSA.

cion delimpacto ambiental. “Nuestro objetivo es ofrecer
soluciones que no solo aumenten la productividad, sino
que también reduzcan el efecto invernadero, propor-
cionando mayor asesoramiento técnico en los campos”,
afirmé Pereira. “Este evento, denominado El Equipo Ga-
nador Zafrina 2024, busco proyectar y presentar a los
productores las Ultimas novedades y estrategias que
GPSA ha desarrollado para la zafrina”.

Por su parte, el Ing. Agr. Rodney Bordaberry, gerente
de marketing de GPSA, subray6 la importancia de ge-
nerar una relacion mas cercana con los productores.
“Iniciamos una nueva zafrifia de maiz con una dinamica
distinta, enfocada en fomentar la interaccion y crear
vinculos mas estrechos con los agricultores”, comento
Bordaberry.

Entre las noveda-

des presentadas, destaco un hibrido de maiz con un alto
techo productivo y resistencia a la cigarrita, una de las
plagas mas perjudiciales para los cultivos en Paraguay.
El Ing. Agr. Enrique Vazquez, representante técnico
comercial de NK para la region Noreste, presentd el
NK501 VIP3, un hibrido de Syngenta y NK que mostro
resultados positivos a pesar de las condiciones climati-
cas adversas. “El NK501 VIP3 ha demostrado ser una
opcién confiable y eficiente para el control de la cigarri-
ta", aseguré Vazquez.
La cigarrita es una plaga recurrente no solo en Paraguay,
sino también en varios paises vecinos. Para combatirla,
Syngenta lanzé6 FENSORAX®, un insecticida con tecno-
logia PLINAZOLIN que actta por contacto e ingestion,
proporcionando un control eficaz sobre esta plaga y
otras especies, lo que lo convierte en una herramienta
esencial para los productores.

En el ambito de fertilizacion, Brasfertil destacd una
linea de productos que incorpora tecnologia avanzada
para retener la humedad del suelo y mejorar la materia
orgdnica, resultando en excelentes rendimientos para
los productores. Esta propuesta es particularmente va-

liosa en areas donde el manejo de
los recursos hidricos es un desafio.
“Sabemos que el cultivo de maiz en-
frenta problemas de dificil control,
pero también reconocemos su im-
portancia para la rotacion de cultivos
y como una opcion valiosa para los
productores”, afirmo Pereira en una
entrevista posterior al evento. Con-
cluyé asegurando que GPSA conti-
nuara trabajando para proporcionar
innovaciones que mejoren los indices
de productividad de los agricultores.
El evento demostré una vez mas el
compromiso de GPSA con el sector
agropecuario, brindando a los pro-
ductores las herramientas y solu-
ciones necesarias para enfrentar los
desafios de la zafrifia 2025. CA
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EVENTOS

Tecnomyl lanzé Teccare,
fungicida innovador
con triple acciéon

TECNOMYL PRESENTO SU NUEVO FUNGICIDA DE TRIPLE MEZ-
CLA, TECCARE, DISENADO PARA OFRECER UNA PROTECCION
INTEGRAL CONTRA LAS ENFERMEDADES DE LA SOJA. El lanza-
miento se realizd durante una gira técnica del 15 al 18 de octubre,
que recorrid los departamentos de Itapua, Alto Parana, Caaguazu
y Canindeyud. En cada parada, la empresa compartié innovaciones
tecnoldgicas y brindo capacitacion directa a productores locales.

| evento reunié a agricultores de diversas re- otras enfermedades como las man-
E giones del pais para conocer de primera mano chas foliares.

las estrategias de manejo de enfermedades en Navarini sefalé que las condicio-
la actual campania agricola. El Dr. Lucas Navarini, es- nes climaticas favorables, como las
pecialista en fitopatologia y fungicidas, ofrecié una lluvias de octubre, incrementan el
charla en la que destacé la complejidad del panorama riesgo de propagacién de enferme-
actual, marcado por la presencia de roya asiatica y dades. En este contexto, recomendd
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a los agricultores el uso de fungicidas avanzados como
TECCARE, que combina Bixafen, una potente carboxa-
mida, con Prothioconazole y Mancozeb, ofreciendo una
accion preventiva, curativa y protectora.

Este fungicida es especialmente recomendado para la
primera aplicacién verdaderaen el cultivo de soja, brin-
dando una defensa sélida desde las etapas iniciales del
desarrollo del cultivo.

Durantelagira,
Tecnomyl también presentd su nueva division, Tecnomyl
Biotech, enfocada en el desarrollo de soluciones biotec-
nolégicas avanzadas para la agricultura, reafirmando su
compromiso con lainnovacion y sostenibilidad. Ademas,
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EVENTOS

los productos quimicos y biolégicos para un manejo sos-
tenible de enfermedades en cultivos.

ESTRATEGIAS DE CONTROL DE ENFERMEDA-
DES. Navarini enfatizo la importancia de contar con una
estrategia integral que incluya entre cuatro y cinco apli-
caciones de fungicidas, dependiendo del ciclo del cultivo.
Recomendé que la primera aplicacién, conocida como
“falsa”, combine productos quimicos con bioldgicos para
proteger las hojas mas bajas del cultivo. En la primera y
tercera aplicacién verdadera, la mezcla ideal debe incluir
fungicidas como TECCARE, con Carboxamida, Prothioco-
nazole y Mancozeb para un control efectivo.

Para la cuarta y quinta aplicacion, recomendé el uso de
strobilurinas en combinacién con Tebuconazole o Prothio-
conazole, reforzados con protectores como Clorotalonil,

tusgicita
T ECCARE

para asegurar un control duradero de
laroyay las manchas foliares.

LIDER EN INNOVACION. Con
el lanzamiento de TECCARE vy su
apuesta por soluciones biotecnolo-
gicas a través de Tecnomyl Biotech,
la companiareafirmasu liderazgoen
el sector agricola paraguayo. A tra-
vés de estos productos, Tecnomyl
no solo busca ofrecer herramientas
mas eficientes y sostenibles para los
productores, sino también posicio-
nar a Paraguay como un referente
en soluciones bioldgicas agricolas
en Sudamérica.

Tecnomyl Biotech para soluciones bioldgicas

urante la Gira, la compaiiia anuncié el lanzamiento
Tecnomyl Biotech, enfocada en el desarrollo de so-
luciones biotecnoldgicas avanzadas para la agricultura.
Con esta innovacion, esta industria nacional busca ofre-
cer herramientas mas sostenibles y eficientes para el
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Andre
Battistus,
coordinador
de Desarrolloy
Biolégicos de
Tecnomyl.

manejo de cultivos. Andre Battistus,
coordinador de Desarrollo y Biol6-
gicos de Tecnomyl, menciond que la
firma viene trabajando hace varios
anos en el desarrollo de nuevas tec-
nologias para ofrecer las mejores al-
ternativas para el productor.

La creacién de Tecnomyl Biotech
refleja el compromiso de la empresa
con lainnovaciény la sostenibilidad,
integrando su experiencia en pro-
ductos quimicos con el potencial de
la biotecnologia para brindar estra-
tegias de manejo mas completas a
los productores.

En la oportunidad se presentd el
Pack VIGILANT DUO, una innovado-
ra herramienta que combina un fun-
gicida quimico con un producto bio-
I6gico, una solucién que contribuira a
la sostenibilidad de los cultivos. CA
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NOTADE TAPA

Hortipag'cerro su
sexta-€dicion con, .
m3asin ovaciony, &

nocirfpiento ;

LA 6TA. EDICION DE HORTIPAR, REALIZADA DEL 19 AL 21 DE SEP-
B TIEMBRE, OFRECIO UNA AMPLIA OFERTA DE TECNOLOGIAS Y CO-
NOCIMIENTOS A TRAVES DE 40 EXPOSITORES. El evento tuvo lugar
en el predio del Centro Tecnoldgico Agropecuario del Paraguay (Ceta-
par), en el km 282 de |la ruta PY02, en Yguazu, Alto Parana.
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ajo el lema “Tecnologia, Innovacién y Sustenta-
bilidad: Cultivando el Futuro del Sector que Ali-
menta el Pais,” Hortipar 2024 se consolidé como
un espacio clave para el intercambio de conocimientos,
experiencias y relaciones, herramientas esenciales para
fortalecer la productividad en el sector horticola.
La exposicién horticola fue organizada por Cetapar,
como parte de sus actividades anuales. Durante el acto

Marcelo
Portaluppi.

oficial, el presidente de la institu-
cién, Marcelo Portaluppi, destacod
el notable crecimiento del evento a
lo largo de estos seis afnos. “Me llena
de orgullo ver cédmo ha crecido esta
feria desde su inicio en 2018. Hoy
contamos con mas de 40 empresas
expositoras, un promedio de =»
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NOTA DE TAPA

2.500 asistentes anuales, y mas de 70 firmas que apoyan fue libre y gratuita, brindando una
al sector horticola a través de esta feria,” expreso. oportunidad Unica tanto para quie-
Por su parte, Edgar Figueredo, director de Cetapar nes desearon conocer las ultimas
agradeci6 a todos los que hicieron posible otra exito- IE?ggua:redo innovaciones como para aquellos
sa edicion de Hortipar. “Esta expoferia no seria posible director de gue buscaban concretar negocios.
sin los expositores, las instituciones que nos apoyan, Cetapar.

los técnicos, los productores que llegan desde diversas
regiones del pais, y estos jévenes que afo tras afo nos
ayudan con sus suefios en las manos,” concluyd. Los or-
ganizadores expresaron su deseo de seguir avanzando
para convertir el evento en un referente de la horticul-
tura nacional.

Asimismo, resaltaron la importancia de afrontar los
desafios que enfrenta el sector, como la falta de apoyo
financiero, considerado crucial para impulsar la pro-
ductividad de los horticultores. Hortipar se ha posi-
cionado como la primera feria de produccién horticola
gue promueve practicas innovadoras para mejorar la
productividad y rentabilidad de las fincas. La entrada
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HORTIMAX FCG presento
hibridos premium de Seminisy

US Agriseeds

ortimax FCG posicioné semillas de hortalizas

hibnridas premium de Seminis y US Agriseeds en
Hortipar. El director de la empresa, Pablo Mauger, ha-
blo de las semillas de hortalizas presentadas y destacé
gue ofrecen genética hibrida, la cual también tiene una
exigencia mayor en el manejo, pero los resultados son
el doble para el productor.
La distribuidora se encuentra desarrollando productos
en distintas regiones y trabajando con las agrovete-
rinarias que se encuentran en diversas zonas del pais
como: Caaguazu, Central, Paraguari y Itapua ofrecien-
do servicios integrales para el desarrollo y el posicio-
namiento del producto que se adquiere de la red, brin-
dando un mayor soporte al horticultor.
Unodelos materialesdelaempresaquelideraenel merca-

Pablo Mauger,
director de
HORTIMAX.

do, segiin Mauger, son las semillas de
Sandia Red Heaven de Seminis, con
importantes ventajas para el cultivo
por su resistencia a altas temperatu-
rasy al sol. Es de ciclo corto, excelen-
te firmeza y calidad en postcosecha.
De igual manera, poseen variedades
hibridas de tomate, cebolla y repollo
que se posicionan fuertemente.

BIOLOGICOS. Otra linea de pro-
ductosque tambiéndispone Hortimax
son los insumos bioldgicos . “Estamos
iniciando también este trabajo, en un
proceso de incorporar estos produc-
tos en el manejo de los cultivos hor-
ticolas para mayor sustentabilidad”.
Para culminar, el representante agra-
decié la confianza puesta en el equipo
de HORTIMAX e invité alos clientes a
conocer mas acerca de los productos
con el que cuenta lafirma.

Agrosystem presento soluciones innovadoras

de fertilizacion en Hortipar 2024

grosystem se destacé en Hortipar con la presen-

tacién de productos de Yara, su socio estratégico
en el ambito global, reconocido por ofrecer soluciones
de alta productividad. Entre las tecnologias presenta-
das se incluyd la fertirrigacion, una técnica que permite
suministrar los nutrientes esenciales directamente a los
cultivos a través del sistema de riego, lo que contribu-
ye a optimizar el uso de insumos y reducir el impacto
ambiental. Esta técnica es ademas adaptable a cultivos
hidropénicos, lo que la convierte en una opcién versatil
para la horticultura moderna.
Una de las principales innovaciones presentadas fue
YaraTera®, una linea de fertilizantes hidrosolubles de
alta eficiencia, disenada para ofrecer mayores y me-
jores rendimientos. Ademas, se exhibié YaraVita®, un
complemento nutricional para la fertilizacion. Con es-
tas soluciones, Agrosystem reafirma su compromiso de
apoyar a los productores horticolas mediante tecno-
logias de vanguardia que promuevan una produccién

mas eficiente y sustentable, con-
soliddndose como un referente en

el desarrollo de practicas agricolas
innovadoras. >
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Cafyf y Cetapar brindaron charla sobre Camas
Bioldgicas para la Sustentabilidad en Hortipar

L a Camarade Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf), en
colaboracién con el Centro Tecnolégico Agropecua-
rio del Paraguay (Cetapar), llevé a cabo una charla sobre
Camas Bioldgicas, destacando su contribucion a la sus-
tentabilidad en el manejo de productos fitosanitarios. La
disertacién estuvo a cargo de la Ing. Agr. Helena Valdo-
vinos, coordinadora técnica de Cafyf, y el Ing. Agr. Edgar
Ortiz, representante de Cetapar.

En la oportunidad los expertos explicaron que las Camas
Bioldgicas son estructuras disefiadas especificamente
para la degradacion de los excedentes de mezclas de
defensivos agricolas, utilizando la actividad microbiana
del suelo para minimizar el impacto ambiental. Estos ex-
cedentes suelen generarse principalmente a partir del
lavado de pulverizadores y del triple lavado de envases
de defensivos. La implementacién de este sistema es un
paso crucial hacia la mitigacién de posibles impactos en
el sueloy el agua, promovido activamente por Cafyf tan-
to para pequenos y grandes productores.

La Ing. Valdovinos subrayé que, desde 2022, Cetapar
cuenta con la primera y Unica cama biolégica de gran
porte en Paraguay, disefiada especificamente para el la-
vado de maquinaria agricola. Esta infraestructura tiene
la capacidad de procesar entre 36.000 y 48.000 litros
de agua por ano, lo que la convierte en una herramienta
esencial para garantizar un manejo adecuado de los re-
siduos fitosanitarios en fincas de gran escala. Ademas de
su uso por Cetapar, esta cama biolégica esta disponible
para productores y cooperativas de la region, y también
es utilizada en actividades de capacitacién, ofreciendo
una valiosa oportunidad de aprendizaje practico.

Por su parte, el Ing. Ortiz destacé la importancia de im-
plementar estas tecnologias en todas las escalas de pro-
duccién agricola. “Este sistema es adaptable a las necesi-
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Tipos de Camas Biokogicas

Helena
Valdovinos,
coordinadora
técnica de

Cafyf.

p- 15" &}

dades de los pequenos productores,
pero también puede escalarse para
operaciones mas grandes, contri-
buyendo al manejo responsable de
residuos en cualquier tipo de explo-
tacion agricola”, sefial6 Ortiz.

La Ing. Valdovinos concluyé la charla
agradeciendo a Cetapar por su cola-
boracion y reafirmé el compromiso
de Cafyf con la promocién de tec-
nologias sostenibles en el agro para-
guayo. Invité a todos los interesados
a conocer mas sobre las Camas Bio-
légicas a través de Cafyf y a aprove-
char esta herramienta para mejorar
la gestion ambiental en sus fincas.
La participacion de Cafyf y Cetapar
en Hortipar 2024 subraya su esfuer-
zo conjunto por fomentar practicas
agricolas mas responsables. CA
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Cetapar logroé la certificacidon
ISO 9001 en su Programa de
Formacion Profesional Agraria

EL CENTRO TECNOLOGICO AGROPECUARIO DEL PARAGUAY (CETAPAR)
HA ALCANZADO UN HITO IMPORTANTE AL RECIBIR LA CERTIFICACION
ISO 9001 PARA SU PROGRAMA DE FORMACION PROFESIONAL AGRARIA,
UN MODELO BASADO EN EL SISTEMA DE FORMACION DUAL ALEMANA.
Este reconocimiento avala el compromiso de Cetapar con la excelencia edu-
cativa y la mejora continua, consolidando su posicion como referente en la
capacitacion de profesionales para el sector agropecuario.

arcelo Portaluppi, presidente de Cetapar, co-
M mentdé que la obtencion de esta certificacion

representa el esfuerzo de varios afios dedica-
dos a la implementacion de un sistema de gestion de
calidad. “Este logro refleja el compromisoy la disciplina
de nuestro equipo en adoptar una cultura de calidad en
todos nuestros procesos, sentando bases sélidas para
la mejora continua”, expresé Portaluppi. El proceso in-
cluyé una minuciosa capacitacién del equipo y adecua-
ciones en las instalaciones, cumpliendo con rigurosos
estandares de calidad.
Este éxito fue posible gracias al apoyo de diversas or-
ganizaciones, incluyendo Fecoprod, Nikkei, Unicoop
y el Programa MiPYME Compite, de la ONUDI. Ceta-
par ya proyecta obtener la certificacion ISO para su
laboratorio, pero Portaluppi enfatizé que el verda-
dero valor de este logro ha sido la incorporacion de
una cultura organizacional enfocada en la calidad, un
aspecto que fortalecera la eficiencia de la institucién
alargo plazo.
El Programa de Formacién Profesional Agraria de Ce-
tapar ofrece una preparacion teédrica y practica inte-
gral para jovenes en dreas como agriculturay horticul-
tura, adaptandose a las demandas del sector. A través
de alianzas estratégicas, las empresas participantes
ofrecen becas y oportunidades de desarrollo profesio-
nal a los estudiantes, asegurando que se gradien con
las competencias necesarias para contribuir al sector
agropecuario de manera efectiva. “Gracias a este en-
foque, los jovenes adquieren herramientas clave para
insertarse en el mercado laboral, respondiendo a las
necesidades del sector con personal altamente califi-
cado”, anadié Portaluppi.
Con un 2024 marcado por logros significativos, Cetapar

ha recibido un fuerte respaldo de
empresas colaboradoras y continta
trabajando en la satisfaccion de sus
clientes y en el crecimiento de su
equipo humano. “Nos enorgullecen
los resultados obtenidos, y esto es
solo el comienzo de un camino hacia
la excelencia y el impacto positivo
en el sector agropecuario de Para-
guay”, concluyo Portaluppi.

Al obtener la certificaciéon 1SO
9001, Cetapar reafirma su lide-
razgo en la formacién profesional
agraria y fortalece su compromiso
de impulsar el desarrollo del sector
en Paraguay. CA

|31



EVENTOS

FERIA ORIGINAL 2024 INSPIRADA EN LA FORMULA 1

Automaq John Deere acelera
la productividad agricola

AUTOMAQ JOHN DEERE LLEVO A CABO LA FERIA ORIGINAL 2024 EL
24 DE OCTUBRE EN SANTA ROSA, SAN PEDRO, CON UNA PROPUESTA
INSPIRADA EN LA ADRENALINA Y PRECISION DE LA FORMULA 1. Bajo el
lema “La carrera hacia una agricultura mas productiva,” el evento resaltd la
importancia de la tecnologia avanzada y el soporte integral en cada etapa
del ciclo productivo, como clave para optimizar los rendimientos agricolas.

urante el evento se destacé que asi como el En la Feria Original que se desarro-
D equipo de boxes es clave para el triunfo en una [16 en las instalaciones de Automagq,

carrera, la tecnologia avanzada y el soporte in- ubicadas en Ruta PY03 - Gral. Eli-
tegral de Automagq trabajan en conjunto para maximizar zardo Aquino - Km 331, los asisten-
el rendimiento en cada etapa del ciclo productivo. tes tuvieron acceso a las ultimas in-
Desde la planificacion de la siembra, pasando por la pul- novaciones digitales y participaron
verizacién, hasta la cosecha, cada segmento de la feria es- en charlas impartidas por expertos
tuvo alineado con el mundo de la Férmula 1, demostrando de fabrica y profesionales de Auto-
como las soluciones tecnolégicas de John Deere poten- mag. Los especialistas compartieron
cian la eficienciay productividad de los agricultores. conocimientos sobre maquinaria,
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tecnologias avanzadas como GoodSpray One, neuma-
ticos AG, y el uso adecuado de estas herramientas para
maximizar los resultados.

Ademas, los visitantes exploraron los “boxes” dedicados
a cada etapa del ciclo productivo, donde experimentaron
simuladores y demostraciones practicas, midiendo el im-
pactode las soluciones de John Deere en larentabilidad de
sus operaciones. También pudieron informarse sobre op-
ciones de financiamiento, formular preguntas a los exper-
tos, y participar en sorteos exclusivos. La Feria Original de
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Automagq John Deere 2024 fue una
verdadera plataforma de transfor-
macion para la agricultura, apostando
por lainnovaciény la tecnologiacomo
aliados estratégicos para el futuro del
agro. Los representantes de Automaq
John Deere agradecieron a los asis-
tentes por su entusiasta participacion
y contribucién a la exitosa convocato-
ria de esta edicién. >
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n hito relevante durante la Feria Original 2024 fue

la presentacion de tecnologias de agricultura de
precision. Fernando Martinez, gerente de soluciones
integrales de Automagq, destaco la relevancia de estas
herramientas tecnoldgicas para la toma de decisiones
estratégicas. “Los productores ahora tienen acceso a
una amplia gama de equipos, como monitores, antenas
y médems, que facilitan la telemetria y el monitoreo en
tiempo real de las maquinas, ofreciendo una visién com-
pletay en vivo de las operaciones en el campo”, sefalo.
Martinez también subrayé que los productores pueden
adquirir tanto nuevas maquinas con tecnologia de van-
guardia como adaptar equipos existentes mediante las
soluciones de precision de John Deere. Estas opciones
permiten maximizar la inversién en maquinarias ya ins-
taladas, asegurando que las operaciones sean mas efi-
cientesy que las decisiones se basen en datos confiables.
“Hoy, los productores pueden gestionar toda la in-
formacion de sus equipos y las labores agrondémicas
a través de un centro de operaciones, que ofrece una

Fernando

Martinez,
gerente de
soluciones
integrales de
Automagq.

vision completa para decisiones
mas precisas y acertadas”, expli-
c6 Martinez. Ademas, recalcé que
estas tecnologias no solo facilitan
la administracién de las maquinas,
sino que también ayudan al produc-
tor a optimizar recursos y reducir
costos.

Martinez enfatizé que la tecnologia
en maquinaria agricola ha llegado
para gestionar y potenciar la pro-
duccién, aportando herramientas
que transforman la eficiencia y ren-
tabilidad del sector agricola de San
Pedroy mas alla.

D urante la Feria Original 2024, Automagq destaco la
importancia de la tecnologia de aplicacién agricola,
presentando innovaciones que buscan optimizar la pre-
cision y eficiencia en el campo. En este contexto, Priscila
Teixeira, representante técnica comercial de Forquimica,
anuncio el lanzamiento oficial de Goodspray ONE en Pa-
raguay, una avanzada tecnologia de aplicacion desarro-
llada por John Deere. “Es un producto Gnico en el merca-
do, que no solo garantiza seguridad en la aplicacién, sino
gue ademas mejora la penetracién en el objetivo y evita
reacciones quimicas no deseadas en la mezcla, logrando
una solucion homogénea y eficiente”, explicd Teixeira.
Goodspray ONE es compatible con una amplia variedad de
defensivos agricolas, incluyendo herbicidas y productos
bioldgicos, gracias a su capacidad para proteger los com-
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Priscila
Teixeira,
representante
técnica
comercial de
Forquimica.

ponentes de la mezcla, optimizando
el rendimiento de los insumos.

Esta tecnologia innovadora de John
Deere ofrece beneficios tanto dentro
como fuera del tanque. No solo facilita
la penetracion y reduce la deriva en la
aplicacion desde la boquilla, sino que
también asegura una mezcla homo-
génea y estable dentro del tanque, lo
gue optimizala aplicaciény prolongala
vida Gtil de la maquinaria. Con esta do-
ble funcién, Goodspray ONE promete
ser una herramienta esencial para los
productores que buscan eficiencia y
sostenibilidad en sus labores agricolas.

Wwww.campoagropecuario.com.py



leiton Souto, especialista en marketing de John Dee-

re, presentd una serie de innovadoras tecnologias
disefiadas para mejorar la eficiencia en cada etapa del ci-
clo productivo de los cultivos, desde la siembra hasta la
cosecha. Durante su disertacion, destaco las ventajas de
la serie de tractores John Deere 7M, que incorpora una
transmisiéon automatizada que facilita un trabajo mas
eficiente y reduce el consumo de combustible en hasta
un 17%. Este tractor también esta preparado para la au-
tomatizacion avanzada, lo que simplifica las tareas en el
campo y minimiza el esfuerzo requerido por el operador.
En cuanto a la cosecha, Souto introdujo las capacidades
de la cosechadora John Deere S700, equipada con el sis-
tema Combine Advisor, un conjunto de tecnologias de
automatizaciény optimizacion. Entre sus funciones des-
tacadas esta Harvest Smart, que permite el control auto-
matico de la velocidad para asegurar un flujo uniforme
de grano. También integra la tecnologia Auto Maintain,
gue ajusta automaticamente los parametros operativos
cada tres minutos, optimizando la calidad del grano al
reducir pérdidas y mantener la limpieza del producto.
Para la etapa de pulverizacién, Souto presenté los ulti-
mos avances en tecnologia de aplicacién de productos,
con soluciones como Inquiproy ExactApply. La tecnologia
Inquipro, conocida como “pico a pico,” permite una apli-
cacion precisa mediante el control individual de cada

Kleiton Souto,
especialista en
marketing de
John Deere.

boquilla, ajustando la tasa de aplica-
ciony el tamanio de las gotas en fun-
cion de las condiciones del campo
y del clima. ExactApply, por su par-
te, ofrece un sistema avanzado de
control de boquillas que modula la
frecuencia de pulso para mantener
una tasa de aplicaciéon constante y
uniforme, optimizando el uso de in-
sumos y reduciendo la deriva.

Este paquete tecnoldgico de John
Deere brinda mejoras significativas
en el rendimiento de las maquinas,
ahorro de combustible y optimiza-
cion en el uso de insumos, contri-
buyendo a una produccion mas ren-
table y sostenible. Souto concluyd
subrayando la importancia de domi-
nar estas tecnologias actuales para
el futuro de la automatizacion en la
agricultura, apuntando a un futuro
con maquinarias alin mas precisas y
eficientes.

ergio Vega, gerente de divisién agricola de Auto-

maq, destacé la importancia de capacitar a pro-
ductores sobre las actuales propuestas en maquinarias
“Estamos enfocados en la eficiencia con velocidad para
alcanzar una mayor productividad”, explico.
Comenté que la tematica del evento, estuvo inspi-
rada en la Férmula 1 por la necesidad de rapidez y
eficiencia en cada etapa del proceso agricola, desde
la siembra hasta la cosecha. Estuvo conformada por
varios boxes, donde los asistentes participaron de
demostraciones en pulverizacion, siembra y cosecha.
Los productores tuvieron la oportunidad de plantear
dudas y obtener informacion valiosa sobre las herra-
mientas disponibles para optimizar sus labores.
En el encuentro los asistentes tuvieron también la opor-
tunidad de acceder a seguros y financiaciones exclusivas
enmagquinarias gracias a alianzas estratégicas con varias
entidades. También descuentos especiales en repuestos
y servicios de mantenimiento.
Vega subrayé laimportancia de invertir en herramien-
tas efectivas por su durabilidad y eficiencia en un am-

biente agricola cada vez mas de-
safiante. “Lo caro de la tecnologia
es no tener tecnologia. Queremos
gue nuestros clientes tengan ese

SergiotVega, conocimiento, que adopten nue-
gerente ,

de division va.s.tecpcl),lo.glas. [?ara buscar esa
agricola de eficiencia”, finaliz6. CA

Automagq.
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Tecnomyl presento a los
Campeones Agroceres
2024 en una noche de
Innovacion y celebraciones

LA EMPRESA TECNOMYL, INTEGRANTE DEL GRUPO SARABIA, CELE-
BRO UNA NOCHE CARGADA DE INNOVACION Y RECONOCIMIENTO
AL ANUNCIAR A LOS CAMPEONES AGROCERES 2024. El evento se rea-
lizd el 4 de octubre, en el Hotel Bisinii de Ciudad del Este, ocasion donde
se premio a los productores con mayores rendimientos en la produc-
cion de maiz Agroceres de las regiones Norte, Centro y Sur del pais.

premiar la productividad, sino también para
reafirmar el compromiso de Tecnomyl y el
Grupo Sarabia con lainnovacién en el sector agrico-
la, valorando la crucial contribucién de los producto-

E | encuentro no solo fue una oportunidad para
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res en la produccion de alimentos.
Uno de los momentos destacados
de la noche fue el reconocimiento
especial a Clemente Busanello,
productor y empresario agro- =»
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pecuario, por su trayectoria de 40 afios apostando

por el crecimiento de Paraguay. L:‘r::itze::e"
Lucas Becker, gerente de Marketing de Tecnomyl, ex- ?/Iarketing de
plicé que el Desafio de Campeones, impulsado por Tec- Tecnomyl.

nomyl y Agroceres, tiene como objetivo demostrar en "
diferentes regiones del pais el maximo potencial de los .
hibridos de maiz Agroceres, adaptados a las condiciones
del campo paraguayo. Becker sefaloé que, aunque la ulti-
ma campafia estuvo afectada por condiciones climaticas
adversas que redujeron los rendimientos en algunas zo-
nas, el enfoque es mostrar el verdadero potencial de los
hibridos Agroceres en areas productivas reales, donde

Representante Oficial de Y PF

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Y
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684
E-mail:ventas@cgs.com.py - www.cgs.com.pyis

los productores utilizan sus propios
métodos de manejo en parcelas de
aproximadamente 20 hectareas.

En esta segunda ediciéon del
concurso participaron alrededor de
60 productores, quienes han esta-
do descubriendo y experimentando
con los hibridos Agroceres, mos-
trando conformidad con los resulta-
dos obtenidos. >
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ki Newland
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EnlaRegién Norte, el primer puesto fue para Carlos Dec-
ker con el hibrido AG 8701 VTPRO4, logrando un rendi-
miento de 6.240 kg/ha. El segundo lugar fue para Roberto
Tsuzuki con el material AG 9035 VT PRO3, alcanzando
5.890 kg/ha, mientras que el tercer lugar fue de Herard
Willer con 4.191 Kg/ha con el AG 8701 VT PROS.

En la Regién Sur, el campedn fue Group Schorr con una
productividad de 8.947 kg/ha con el hibrido AG 8701
VTPROA4. Ademar Birck se posicioné en segundo lugar
con 8.351 kg/ha utilizando el AG 9035 VTPRO3, segui-
do por Agricola Gaucho en tercer lugar, con 8.228 kg/ha,
también con el hibrido AG 9035 VTPROS.

En la Region Centro, los campeones fueron Valdir y
Luciano Matos, quienes alcanzaron un rendimiento de
9.669 kg/ha con el AG 9035 VTPROS3. El segundo lugar
fue para Evandro Salvadego con 8.934 kg/ha con el AG

pese al clima

L uciano Matos, productor de Santa Fé del Paran3,
junto a su hermano Valdir, se consagré como el ga-
nador del primer puesto en la competencia “Desafios
de Campeones” en la regiéon Central, logrando la ma-
yor productividad de la competencia en 2024. “Fue un
ano muy dificil por la falta de lluvia, pero pudimos co-
sechar con un rendimiento muy alto”, resalté Matos,
quien alcanzo una productividad de 9.669 kg/ha.
Matos sembré el hibrido AG 9035 VTPROS, con el cual
lleva trabajando tres afnos, obteniendo resultados so-
bresalientes. Este rendimiento excepcional no solo se
debe a la calidad del hibrido, sino también al manejo
eficiente del cultivo, respaldado por el apoyo técnico
de las empresas involucradas y las Buenas Practicas
Agricolas implementadas por Matos, como el uso del
Sistema de Siembra Directa.

El productor expresé su satisfaccion por los resulta-
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9035 VTPROS, mientras que Gilmar Dreon completo el
podio con 8.753 kg/ con el hibrido AG 8701 VTPROA4.

Becker destacé que Agroceres, con 70

anos de trayectoria en la region, ha establecido una
solida alianza con Tecnomyl en Paraguay, integrando
un portafolio que incluye defensivos agricolas, ferti-
lizantes y productos biolégicos. Esta combinacion de
experiencia y tecnologia permite a los productores
acceder a soluciones de alta calidad, adaptadas a las
necesidades de los cultivos en el pais.
El éxito de esta segunda edicién del Desafio de Cam-
peones reafirma el compromiso de Tecnomyl y Agroce-
res con la excelencia productiva y la innovacion en el
sector agricola paraguayo.

dos obtenidos y reafirmé su com-
promiso con los hibridos de Agro-
ceres, destacando la alianza con
Tecnomyl como clave en su éxito
agricola. CA

Luciano Matos,
productor de
Santa Fé del
Parana.
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Fecoprod presenta hoy su nuevo
laboratorio
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“Sembrando 2024" inspira
a jovenes universitarias

a seguir carreras en el
sector agropecuario

LA EXITOSA EDICION DE “SEMBRANDO, PREPARANDO LA COSECHA
DEL FUTURO 2024" TUVO LUGAR EN EL AUDITORIO DE LA UNIDAD
PEDAGOGICA DE LA FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS DE LA
UNIVERSIDAD CATOLICA EN HOHENAU, ITAPUA. Organizado por la Ca-
mara de Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf) en colaboracion con la univer-
sidad anfitriona, el evento estuvo dirigido a motivar a jovenes universitarias
a explorar las diversas oportunidades que ofrece el sector agropecuario.

Liz Rojas,
. « . . directora . .
ajo el lema “Laboriosas, comprometidas y ejecutiva de porcionando herramientas clave
esenciales”, la jornada congrego a estudiantes Cafyf. para el crecimiento profesional de
universitarias, quienes participaron en charlas * las jovenes.

El evento también incluyé un pa-
nel de mujeres lideres en el agro,
como Laura Semeniuk (ADAMA),
Verodnica Parcerisa (BASF), Ele-
na Ayala (Bayer), Leticia Martino
(Syngenta), Daysi Bohn (Corteva),
Helena Valdovinos (Cafyf) y Jadiyi

y testimonios inspiradores de destacadas profesiona-
les del agro. Entre las ponentes se encontraba la Dra.
Nilda Villalba, del Ministerio de Salud Publica y Bien-
estar Social, quien abordéd el tema de los fitosanita-
rios. Por su parte, Silvia Gil, directora de la consultora
Potencial Humano, ofrecié una conferencia centrada
en el autoconocimiento y la motivacion personal, pro-
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Torales (Senave). Estas profesiona-
les compartieron sus experiencias
en el sector, subrayando el papel
esencial de la mujer en el desarro-
llo agropecuario y alentando a las
estudiantes a seguir sus pasos con
conviccién y determinacion.

La Ing. Agr. Liz Rojas, directora ejecu-
tiva de Cafyf, expreso su satisfaccion
por los resultados del evento: “Sem-
brando 2024 ha cumplido con su mi-
sién de inspirar a las jovenes a visua-
lizar un futuro prometedor en el agro,
un sector fundamental para el progre-
so del pais”. Rojas también destacé el
simbolismo del evento, inspirado en
las abejas, que representan el trabajo
en equipoy la sostenibilidad.

La Dra. Alicia Eisenkolbl, directora
académica de la Unidad Pedagégica
Hohenau, elogié el impacto positivo
de lajornadaen las estudiantes y re-
salté la importancia de estas inicia-
tivas para fortalecer su desarrollo
académico y profesional. Asimismo,
Eisenkolbl subrayo el valor del con-
venio entre la Universidad y Cafyf,
qgue fomenta espacios de reflexion y
aprendizaje.

“Sembrando 2024 reafirma el
compromiso de Cafyf de fortalecer
el rol estratégico de las mujeres en
el sector agropecuario, apoyando
su participacion activa en la cons-
truccion del futuro agropecuario
de Paraguay.

n el marco del evento Sembran-

do, preparando la cosecha del
futuro 2024, la Ing. Agr. Elena Aya-
la, coordinadora técnica y legal de
asuntos regulatorios para productos
fitosanitarios de Bayer Cropscience,
compartié un inspirador testimonio
dirigido a las jovenes participantes.
Durante su intervencion, Ayala
alenté a las jovenes a luchar por
sus ideales y a ser persistentes
en la busqueda de sus suefos. “El
mensaje es que todas las que es-
tamos en el campo luchen por sus
suefos, por sus ideales, que traba-
jen para cumplirlos. Todo es posi-
ble con persistencia, insistencia y
perseverancia”, enfatizo.
Desde su experiencia en Bayer, la
Ing. Ayala destacé que la empresa
incentiva el desarrollo personal y
profesional de las mujeres, brindan-
doles las herramientas necesarias
para aspirar a posiciones de lideraz-
go. “Bayer impulsa el crecimiento
de las mujeres en el ambito laboral,
ofreciéndonos los recursos para al-
canzar cargos mas altos. El plan de
la compaiia es lograr un equilibrio

de género para 2030, con un 50% de
mujeres en posiciones ejecutivas, lo
que antes era impensable”, explico.

Ayala agradecié a Cafyf y a la Uni-
versidad Catélica de Hohenau por
crear este tipo de espacios de moti-
vacion y desarrollo para las mujeres
en el agro. Con un mensaje de empo-
deramiento, concluyd su interven-
cion instando a las jévenes a nunca
dejar de trabajar por sus metas: “Les
digo a todas las chicas que luchen
por sus suefos y trabajen por ellos,
porque se van a cumplir’. >
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compartio claves para la
automotivacion y el crecimiento personal

D urante el evento “Sembrando, preparando la co-
secha del futuro 2024”, Silvia Gil, directora de Po-
tencial Humano, ofrecié una inspiradora charla sobre
conocimiento y automotivacién. En su intervencion,
compartio valiosos consejos basados en su libro “Cero
Quejas”, destacando la importancia de cambiar la men-
talidad y enfocarse en soluciones productivas.

Uno de los puntos clave de su presentacion fue la necesidad
de reemplazar las quejas por sugerencias efectivas y recla-
mos productivos. Segln Gil, esta actitud no solo mejora la
resolucién de problemas, sino que también genera gratitud,
rigueza y abundancia. “Menos quejas y mas automotiva-
cién” fue uno de los mensajes mas destacados, sefalando
gue el cambio de enfoque hacia las soluciones permite al-
canzar mejores resultados en la vida personal y profesional.

Para Silvia Gil, mantenerse en constante capa-
citacion es fundamental. “El conocimiento se vuelve
obsoleto, la evolucién es permanente y el aprendizaje
emocional dura toda la vida”, explicé. Sin embargo, la cla-
ve, segun ella, reside en la actitud con la que se afrontan
los desafios. Gil destacd que detras de cada adversidad
hay una leccién oculta, y el verdadero desafio no es re-
solver el problema, sino descubrir el “maestro” que se
esconde en cada dificultad.

La disertante cerrd su charla con un mensaje poderoso:
“Nada ha cambiado, solo yo he cambiado; por lo tanto, todo
ha cambiado”. Invité a las participantes a buscar su poder
personal, a concentrarse en su propio “metro cuadrado’, un
espacio simbdlico donde radica su mayor energia y capaci-
dad de transformacion. Este enfoque, segun Gil, es la clave
para liderar cambios tanto a nivel individual como colectivo.
Con este mensaje, el evento Sembrando 2024 reforzé la
importancia del crecimiento personal y la automotiva-
cion como herramientas esenciales para superar los de-
safios y prosperar en el ambito agropecuario y mas alla.

destaca la importancia de la
inclusidon femenina en el agro

a empresa BASF acompano el evento “Sembrando:

Preparando la Cosecha del Futuro 2024”, reafirman-
do su apoyo a la inclusion de las mujeres en el sector
agropecuario. La Ing. Agr. Verdénica Parcerisa, respon-
sable de asuntos regulatorios de BASF Paraguaya, enfa-
tizé la importancia de promover la participacion activa
de jovenes y mujeres en el agro. “El sector agropecuario
ofrece un abanico de oportunidades, no solo en el cam-
po, sino también en areas como marketing, laboratorios
y gestion de productos. Aunque no es una carrera facil,
hoy en dia las mujeres somos capaces de desempeiar
cualquier rol dentro de este ambito”, destacé Parcerisa.
Asimismo, subrayo el compromiso de BASF con la diver-
sidad y la inclusién, promoviendo la igualdad de oportu-
nidades para todos los profesionales del agro. Parcerisa
también expresé su gratitud hacia Cafyf por la organiza-
cion del evento, destacando la relevancia de estos espa-
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cios para inspirar y motivar a las nuevas generaciones a
ser parte del crecimiento del sector. CA
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Tape Ruvicha inauguré
nueva sucursal en Alberdi

TAPE RUVICHA, EMPRESA LIDER EN EL SECTOR AGRICOLA Y AUTO-
MOTRIZ, ABRIO OFICIALMENTE LAS PUERTAS DE SU NUEVA SUCUR-
SAL EN LA CIUDAD DE ALBERDI, NEEMBUCU EL PASADO 21 DE OC-
TUBRE DE 2024. El nuevo local ofrece una amplia gama de repuestos y
servicios de postventa a los productores de la zona.

la expansién de la compaiiia, con el objetivo de

brindar un servicio mas cercano y eficiente a los
productores agricolas y ganaderos de la zona, destacan-
do el potencial de este polo en pleno desarrollo, espe-
cialmente en lo que respecta a los cultivos de arroz.
El evento de inauguracion incluyé un corte de cinta para
oficializar la apertura, en el que participaron los directi-
vos de laempresa, junto con clientes, funcionarios y ami-
gos, quienes celebraron juntos este nuevo logro y brin-
daron su apoyo al crecimiento de la comunidad local.
La nueva sucursal comenzé a ofrecer una amplia gama
de repuestos para maquinarias agricolas y servicios
de postventa, con un enfoque especial en los clientes
arroceros. Ademas, puso a disposicion de los clientes lo
ultimo en tecnologia de agricultura de precision y acce-
sorios especializados, como orugas Poluzzi para trabajo
en campos de arroz, junto con grasas y lubricantes de la
marca Petronas Ambra. También se incluyeron repues-
tos para vehiculos Ford y filtros de la marca WEGA.
Pablo Pappalardo, presidente del Grupo Tape Ruvicha,
resalto la relevancia de estar cerca de sus clientes para
brindar un servicio técnico agil y respuestas inmediatas
a las necesidades del productor. “Estamos entusiasma-

E sta apertura representé un paso importante en
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dos con esta expansion en Alberdi, una regién con un
gran potencial agricola. Nuestra presencia aqui no solo
fortalecerad la actividad productiva, sino que también re-
afirma nuestro compromiso con el crecimientoy la capa-
citacion en la zona”, expreso.

Con esta expansion, Tape Ruvicha busca facilitar la aten-
cién y proporcionar una respuesta mas rapida a las necesi-
dades de sus clientes, consolidandose como un aliado clave
para los productores de la region. Para mas informacién o
contacto con el equipo de Tape Ruvicha, se pueden comu-
nicar al 021 671 900 o através de sus redes sociales. CA
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Adubacio nitmgenada em milho
safrindka

destaco

las Ultimas tendencias y
tecnhologia de cara a la zafrina

SOMAX REALIZO CON EXITO “TECNO MAIZ", UN EVENTO DISENADO
PARA PROMOVER LAS ULTIMAS TECNOLOGIAS EN EL CULTIVO A TRA-
VES DE CHARLAS DE ALTO NIVEL, CON MIRAS A LA ZAFRINA 2025. E|
evento fue el 10 de octubre en el Nobile Hotel y Convention de Ciudad
del Este y reunié a mas de 500 personas, entre productores, proveedo-
res, aliados comerciales y el equipo técnico de la empresa.

Somayx, subrayé la relevancia de este encuentro

en el contexto del crecimiento del cultivo de maiz
en Paraguay. “Somax tiene una trayectoria exitosa en el
seguimiento del maiz zafrifna. Con la marca Nord, hemos
introducido importantes hibridos al mercado. Invitamos
a los productores a este evento para compartir estrate-
gias de manejo, identificar oportunidades y aprender a
superar adversidades en el campo”, explicé.
En esta edicion, Tecno Maiz se destacé como una platafor-
ma clave para el networking, con charlas ofrecidas por ex-
pertos de Brasil. Los participantes accedieron a contenido
técnico sobre el manejo de plagas, optimizacion de estra-

E | Ing. Luiz Alberto Conink, gerente de semillas de
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Fabio Bedin,
directivo de
Somax.

tegias de mercado y posicionamiento
de hibridos de maiz para la proxima
zafrifa. Fabio Bedin, directivo de
Somayx, sefald: “Desde nuestro ini-
cio, el maiz ha sido nuestro producto
mas importante. Contamos con una
relacién cercana con Corteva, nues-
tro proveedor de semillas de maiz,
y siempre buscamos traer lo mejor
para el productor en términos de tec-
nologia, hibridos e informacioén”.

Somax reforzé su compromiso como
un aliado estratégico para los agri-

Wwww.campoagropecuario.com.py
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cultores, brindando no solo soporte técnico, sino tam-
bién productos que mejoran los rendimientos de manera
sostenible, permitiendo a los productores enfrentar los
desafios climaticos. “La empresa se ha enfocado en ofre-
cer soluciones que no solo mejoran los rendimientos,
sino que también son sostenibles”, destacé Conink.

El programa del evento cubrié un amplio espectro de te-
mas, incluyendo manejo de cultivos, control de plagas y
enfermedades, lo que generd un ambiente de entusiasmo
entre los asistentes. Ademas, se anunciaron nuevas opor-
tunidades de capacitacion para los productores, reafir-
mando el compromiso de Somax con el desarrollo agricola.
Fabio Bedin también resalté la evolucién de la compa-
fifa: “Con los afios, hemos ampliado nuestro portafolio

para abarcar no solo maiz, sino también soja y trigo.
Ademas, operamos con una red de silos en todo el pais,
ofreciendo soluciones integrales a los productores, des-
de la compra de granos hasta la asistencia técnica en to-
das las zonas productivas”, dijo.

Por altimo, destacé a los principales aliados comercia-
les de Somax, como Corteva, Koppert y Mosaic, que han
sido claves en el éxito de la empresa. “Estamos muy feli-
ces con la participacion en Tecno Maiz y con las recien-
tes lluvias, que marcan el mejor momento para definir
los cultivos de la préxima zafrina”, concluyé. La empresa
Somax se ha posicionado como un referente en el sector
agricoladel pais por sus productos, servicios y constante
transferencia de conocimiento para el productor. CA
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